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Ozet

Son zamanlarda, iktisat bilimine yeni bir bakis agis1 getiren ve iktisat bilimi teorilerinin
smanabirligini gii¢lendirecek olan, iktisat bilimindeki sabit varsayimlar altinda gelistirilen
yerlesik kuramlarm bu agidan sinirliliklarini ortadan kaldirabilecek olan, her daim diger bi-
limlerle i¢ ice olan iktisat bilimini biyolojik temellere dayal1 veriler {izerine insa etmeye yara-
yacak olan, bagka bir deyisle, iktisatin bilimselligi tartigmalarina bir anlamda nokta koyacak
olan Noroekonomi (neuroeconomy) kavrami iktisat diinyasini oldukg¢a etkilemektedir.S6z
konusu bu yeni bilim, iktisat, biyoloji, psikoloji, davramigsal iktisat, evrimci iktisat gibi pek
¢ok bilimden faydalanilarak, ekonomik karar birimi olan insanlarin karar alma siireglerinin
fizyolojik olarak izlenmesi yoluyla karar birimlerinin hangi kosullarda ne sekilde ekonomik
davraniglar sergilediklerinin dl¢iilmesini konu edinmektedir.Bu ¢alismada, ekonomik karar
alicilarin karar alma siireclerinde etkilendikleri faktorler irdelenerek, néroekonomi kavrami;
getirdigi, getirecegi yenilikler ve olasi etkileri agisindan degerlendirilmektedir.
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Giris
Ekonominin ve ekonomiye iliskin materyallerin agiklanmaya ve birbir-

leriyle iligkilendirilmeye c¢alisildigr iktisat bilimindeki sonsuz degisken faktoriin
basitlestirilmesi, kavramlar arasinda nedensel iligkinin kurulmasi ve bunu
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yaparken de ekonomik siireglere ve ekonomik karar birimlerine etki eden
pek cok degiskenin sabit, bagka bir deyisle belirli varsayimlar altinda agik-
lanmaya calisilmasi agisindan iktisat biliminde ekonomistler tarafindan bazi
kavramlar ve temel varsayimlar gelistirilmistir. Bu temel varsayimlardan biri
ekonomik karar alicilara iliskin olarak kullanilan, ekonomik davranan insan
manasina gelen, rasyonel diisiinlip rasyonel davrandigi ve muhtemel ekono-
mik faaliyetlerini rasyonalite ¢er¢evesinde belirledigi kabul edilen ‘’homo
economicus’ kavramidir. Bu kavrama gore, birey yada kurulus seklinde eko-
nomide varlik gdsteren ekonomik birimler, her kosulda daima kar maksimi-
zasyonunu amaglayan, risk ve dalgalanmalar1 g6z 6niinde bulundurup buna
gore bir ekonomik davranig belirleyen ve dolayisiyla da rasyonel davranmasi
beklenen karar alicilardir.

Ancak bir bilim olarak ekonominin incelenmesinden bu yana, bu temel
varsayimin aksine ekonomik karar birimlerinin ayni kosullarda ayni sekilde
davranis sergilemedikleri yani etkilesiminde olup karar aldiklar1 bagka fak-
torlerin de mevcut oldugu goriilmektedir. Etkilesiminde olduklari faktorler-
den en Onemli olani, bireylerin i¢inde bulunduklar1 ortam kosullar1 ve bu
kosullarin kendilerinde yarattig1 etkiler seklinde ortaya cikan ve kararlarin
alinmasinda en aktif rolii oynayan, psikolojidir. Iste bu, kisiden kisiye, top-
lumdan topluma, hatta ayni toplumun farkli bolgelerinde yasayanlarinda bile
farkliliklar gosteren siireclere rastlanmasi ve bu karar alma siireglerinin ne
sekilde islediginin, insanlarin fizyolojik etmenlerinin karar alma mekaniz-
masi olan beyin igleyisinin incelenmesi ve alinan karar yada sergilenen dav-
raniglarin bu bilgiler 1s18inda analiz edilip yorumlanmasi seklindeki siirecleri
iceren c¢alisma alanina noéroekonomi adi verilmektedir.Literatiirde noro-
ekonomi kavrami; ‘’Ekonomik ortamlarda insan kararlarinin biyolojik temel-
lerini anlamak i¢in bir araya gelmis inter disipliner ¢alisma alan1 “’seklinde
tanimlanmaktadir (http: /www.noroekonomi.com/).

Karar alicilarin, tiiketicilerin, iireticilerin, ve ekonomik karar otoritesi-
nin yani tiim ekonomik birimlerin karar verirken rasyonalitenin yani sira
gosterdikleri davranig ve izledikleri yol haritasi, neden ve sonuglariyla birlik-
te ndroekonominin konusunu olusturmaktadir. Bu ¢alismada, néro ekonomi
kavrami, tanimi, konusu, bilimselligi, diger bilimlerle etkilesimi, uygulama
alanlar1 ve mevcut uygulamalari, makro ekonomik agidan avantaj ve deza-
vantajlar1 degerlendirilmektedir.
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Noroekonomi’nin Bilimselligi, Ortaya Cikisi ve Gelisimi

Iktisat bilimi ve mahiyetindeki siirekli gelismeler, diger disiplinlerle,
ozellikle fen bilimleriyle yakindan iliskilidir. Onceleri deneysel arastirma-
lardan uzak olarak belli varsayimlar altinda yapilan 6nermeler, degisen tek-
noloji, isglicii yapist gibi etkenler sonucunda, mevcut konjonktiirii degerlen-
dirmede ya da adlandirip belirli neden ve sonuglar ortaya koyarak kuramsal-
lastirmada yetersiz kalmakta ve bu da, bir bilim olarak iktisadin gelismesine
engel teskil etmekteyken; zamanla, en iyi tahminlerin tiimevarimdan yapil-
dig1 deneysel analizlerin yerini, iktisadin diger bilimlerle etkilesiminin fark
edilmesi ve bu s6z konusu diger bilimlerle, iliskilendirilerek agiklanmaya
calisilmastyla beraber, daha mantiksal, somut ve gozlenebilen gergekler
almistir. Bdylece, iktisat biliminin kabul edilebilirligi, ikna ve tahmin yete-
negi artmis, dolayisiyla da onceleri karst ¢ikma seklinde kendini gdsteren
teoremler gitgide azalmis, kanitlanabilirligi ya da agiklanabilirligi artan ikti-
sat bilimi, daha yaygin bir kitlece kabul edilebilen temel noktalar {izerine
oturtulmaya baglanmigtir.Ad1 gegen diger bilimlerden en 6nemlisi, *’ biling,
algi, bellek, ve 6grenmenin biyolojik temellerini ele alan sinir sistemi ¢aligma-
st’’seklinde tanimlanan, sinir bilimidir.Bunun temel sebebi ise; daha dnce de
bahsettigimiz gibi karar alicilarm, yani ekonomik faaliyette bulunan ekonomik
birimlerin her kosulda her zaman ayn sekilde davranmayip, ekonomik dalga-
lanmalar, kisisel ve sosyal faktorler gibi pek ¢ok bagl ya da bagimsiz degis-
kenden etkilenebilir olmalaridir. Oyle ki; karar verme merkezi olarak islev
goren beyin ve beynin hangi kosullarda ne sekilde ¢aligtigini inceleyen bilim
dali olarak sinir bilim, karar alicilar ile aldiklar1 kararlarin sonucundan dogan
ekonomik olaylarin agiklanmasinda siiphesiz ki géz ardi edilmemelidir.

Davranigsal iktisadin kalkis noktasi olan Neo- Klasik iktisat ile, rasyo-
nellik cercevesinde insan davranislarini incelemek amaclanmis ve c¢esitli
kuramlar gelistirilmistir.Siire¢ icerisinde ise, daha gergeke¢i psikolojik ger-
cekler analizlere dahil edilmis ve bambaska gelismeler ortaya ¢ikmistir. Bu-
giinkii anlam davranigsal iktisatta, ger¢ekte halkin nasil davranig gosterdigi
aragtirilmaktadir. Bagka bir deyisle tam rasyonellik varsayimi yapilmamakta
(smurh rasyonellik, smirli irade, sinirli kendi ¢ikarini diistinme gibi ‘gercek-
¢i’ insan davraniglan ile ¢alisilmaktadir.), amagli davranis incelenmektedir.
(D. Colander, 2004). Davranigsal iktisat baglaminda rasyonellik, belirsizlik
altinda karar alma, beklenen fayda, iskonto edilmis fayda, donemler arasi
secim gibi konular ele alinmaktadir. Kurumlar, davranis ve evrim iligkileri
incelenmektedir (S. Bowles, 2004).
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Ekonomik olaylar1 ortaya koymada norolojiden faydalanma, siireg i¢in-
de davramigsal iktisad1 yaratmistir. Bir anlamda psikolojinin yerini davranis-
sal iktisat almistir. Davranigsal iktisat, 6zellikle finans, oyun kurami, emek
ekonomisi, kamu maliyesi, hukuk, ve makro iktisatta genis bir alan olustur-
mustur. iktisadi karar alicilarin kaygilariyla, drnegin risk ve belirsiz altindaki
sec¢imleri konusunda, ¢ok genis bir alan olusmustur. Bu alanin baslica konu-
lar1 beklenen fayda hipotezi, siibjektif beklenen fayda, durum tercihi yakla-
simi1, riskten ka¢inma kuramidir. Bu konularin alt basliklarinda ¢ok daha
ayrmtili konular vardir. Ornegin beklenen fayda hipotezine 1980'lerden son-
ra, dogrusal olmayan beklenen fayda, tercih kararlarinin tersine gevrilmesi,
pismanlik kurami gibi yeni konular eklenmistir.Bugiin gelinen noktada ise,
davranigsal iktisat, deneysel iktisat ile iligki i¢inde yeni gelismeler goster-
mektedir (bilgi ekonomisi ve ydnetimi dergisi 2006, cilt I-LI-II, Ozel Say1
Syf. 21). Son yillarda yerlesik iktisadin sinirlarint ¢ok zorlayan alan noro
iktisat (neueoeconomics) dir (C.F. Camerer, G.Loewenstein, G ve D. Prelec,
2004;D.M.Grether, C.R.Plott, D.B.Rowe, M.Sereno ve J.M. Allman, 2004;
J.Benhabib ve A.Bisin, 2004; P.J.Zak, 2004; A.Rustichini,2005; P.W.
Glimcher, M.C. Dorris ve H.M. Bayer, 2005;C.Camerer, G.Loewenstein ve
D.Pielec, 2005).

Biitiin bunlara yonelik olarak gelismis olan “Neuroeconomics” (Noroe-
konomi) kavrami, ilk kez Prof. Kevin McCabe tarafindan 1998’de George
Mason University’de kullanmis, ve bunu takiben 1999°da, Paul Glimcher ve
Michael Pratt umulan odiillere baglantili olarak maymunlarin davranist”
iizerine yaptiklar noroekonomik analizler i¢eren ¢aligmalarini yayimlamisg-
lardir. Kaliforniya’daki Claremont Graduate University’deki Center for Neu-
roeconomics Studies direktorii Paul Zak’a gore, Nature” dergisi’nde yayin-
lanan bu ¢alisma, kit kaynaklarin optimal tahsisi konulu bir anket olmasi
sebebiyle neuroeconomics’in baglangic noktasidir.1990’11 yillarin 6nde gelen
Biyolojistlerinden Paul Zak, “davranislari olusturan kara kutuyu agmistik,
ama incelemeye deger davranis ariyorduk. Bu arada ekonomiye ilgi duy-
dum” seklindeki beyaniyla noéroekonominin temellerinin disiplinler arasi
biitiinlestirmeden ibaret oldugunu vurgulamistir.

Ekonomi bilimi ile ndroloji (sinir bilim) énce 1997°de (Carnegie Mellon
University’de bir araya gelmistir. 2001°de Fondation Gruter’le Princeton Uni-
versitesi’nde birer toplanti diizenlenmis, iki y1l sonra Martha’s Vineyard’da
30 aragtirmaci bulugsmus, 2004’te Giiney Carolina’nin Kiawah adasinda 83’1
birden Nobel Ekonomi Odiilii sahibi Vernon Smith’le birlikte toplanilmis ve
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nihayet Society for Neuroeconomics’in kurulmasi kararlastirilmistir.
400’den fazla iiyesi olan dernek mensuplart biitin ABD topraklar1 iizerinde
giiclii laboratuarlar kurmuslardir. Paul Zak MR’la goriintii teknigini insanla-
ra, maymunlara ve teki hayvanlara uygulamis, Giiney Carolina Universitesi
Center for Neuroeconomics Resarch miidiresi Stacy Wood, tiiketici kararla-
rina ilgi duymasindan 6tiirii, lezzeti yerinde ama saglik i¢in zararlh gidalarla
beslenen kisilerin beyinlerini aragtirmaya baglamistir (ASKIN, Nejat, 2008).

Bugiine kadar gelinen noktada, daha ¢ok “teorik ortamda” islenen ve
halen herhangi bir politika onerisi getirmedigi i¢in elestirilen deneysel iktisa-
ta bir destek Charles R. Plott’un “Complex Problems and Complex Markets:
Environmental Policy, Experiments and the Design of a Biodiversity Offset
Exchange” isimli ¢aligmasi ile gelmistir. Avustralya’daki tarimsal alanlarin
takas uygulamalart i¢in, konu {izerindeki laboratuar ¢aligmalar1 sayesinde
gelistirilmis tekniklerle uygulanan bu ilk 6rnek, 6zellikle agik artirma teori-
sinin gilinlik hayattaki kullanimina iliskin 6nemli ipuglar1 vermektedir.
Plott’un daha 6nce de yapmis oldugu ve pratik uygulamaya yonelik deneyle-
ri de mevcuttur. 1979°da Amerika’daki dort biiyiik havaalaninda pistlerin
havayollarina paylasimi konusunda eskisine nazaran daha etkin bir yontem
olan ihale yontemine gecis icin yaptig1 deneyler bunlardan bir tanesidir. Ay-
n1 sekilde demir yollar sirketlerinin rekabet halinde olduklar1 deniz yolu
tagimacilarinin fiyatlarii agiklamalaria yonelik baskilarina karsi eyaletler
arasi ticaret kurulunun yaptirdigi deneyler ve 1980’lerde NASA’nin uzaya
yerlestirecegi bir uydunun kapasite kullanim haklarinin nasil dagitilacagina
dair siireci anlamaya yonelik NASA personeline yapilan deneyler pratik
hayatta karsilik bulan deneylerden bazilaridir.Bahsi gecen calisma 3rd Nordic
Conference on Behavioral and FExperimental Economics’te sunulmus-
tur.Caligmanin halen yazim asamasinda olmasi sebebiyle daha detayli agik-
lama yapilamamaktadir.Deneysel metotlara davranigsal iktisat merkezli bir
destek de Amerika Merkez Bankasi’ndan (FED-Boston) gelmistir. Deneysel
iktisat ile ilgili calismalarin 6zellikle karar verme teorisi merkezli gelismele-
rini yakindan takip eden kurum, biinyesinde kurdugu Davranissal Iktisat ve
Karar Verme Merkezi (Center for Behavioral Economics and Decision Making)
ile basta para politikasi ve emek piyasasi olmak iizere bircok konu {izerine aras-
tirmalar yiiriitmekte ve yiiriitiilen aragtirmalara finansal destek saglamaktadir.

National Institutes of Health gibi devlet ajanslar1 da, bu alanda destek
vermektedir.Ornegin, yaslanan yetiskinlerin ekonomik davranisinin norobi-
yolojik mekanizmalarini inceleyecek bir projeye ABD devleti tarafindan 1,5
milyon dolarlik bir siibvansiyonda bulunulmustur. ABD’ nin yan1 sira Isvigre,
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Ingiltere, Fransa ve Italya’da da calismalar yapilmaktadir.Gegen zaman ige-
risinde deneysel iktisata bir destek de ndroloji biliminden gelmistir. iktisatgi-
larin mikro diizeyde karar vermenin temellerini arastirmak i¢in ndrolojik
tekniklerden faydalanmasina karsin, norologlarin beynin c¢aligmasini anla-
mak i¢in iktisadi oyunlar kullandiklar1 bu ortak disiplin, noroiktisat adiyla
literatiire dahil olmus ve son on yilda giderek artan sayida bilimsel ¢alismaya
konu olmustur. Alanin énciileri arasinda sayilan Ziirich Universitesi’den
Ernst Fehr ozellikle digerkamlik (altruism) {izerine ¢alismalarimi siirdiiriir-
ken, (Fehr&Gichter, 2002; Fehr & Fischbacher, 2003; Fehr & Fischbacher,
2005; Fehr, Bernhard & Fischbacher, 2006) alanin bir diger onciisii olan
Kaliforniya Teknik Universitesi’nden Colin Camerer daha ziyade oyun teo-
rik ve metodolojik yaklasimlar {izerinde c¢aligmaktadir (Camerer, Colin,
Loewenstein, George & Prelec, Drazen,2005).

Alanim diger énemli isimleri olarak; Massachusetts Teknoloji Enstitii-
si’nden Drazen Prelec ve Carnegie Mellon Universitesi’nden George
Loewenstein’da uzun yillardir bu alandaki ¢aligmalarini stirdiirmektedirler.
Bir taraftan yogun kabul goren bu alan ayni zamanda birgok elestiriye ugra-
maktadir (Gul, Faruk & Pesendorfer, Wolfgang, 2005; Harrison, Glenn W,
2008; Rubinstein, Ariel, 2008).

Sonug olarak, deneysel iktisat, 6nceleri sadece bazi uzmanlar tarafindan
deger gormekteyken, zamanla kendisini kabul ettirmektedir (EconAnadolu,
2009). Oyun teorisi, matematiksel iktisat ve ekonometri, sahip olduklar: alet
ve yontemlerle iktisat bilimine katkida bulunmus fakat simdi, sorgulanmak-
sizin uygulanan alanlar haline gelmislerdir.Bu deneysel iktisat i¢in de gegerli
bir yol haritasi olarak goériilmektedir. Bu siire¢ hem ekonomistlerin deneysel
yontemlere bakis acgisint hem de deneysel yontemlerin kendisini degistir-
mektedir.Uzun vadede, iktisat¢ilarin basarisinin en onemli testi, ekonomik
etkilesimleri yonlendiren genel unsurlari anlamanin yaninda, bu bilgi ile
piyasa organizasyonu, tesvikler, fiyat olusumu (ihale yontemleri) gibi pratik
hayattaki sorunlari ¢ézmeye yonelik mekanizmalari iiretip iiretemedikleri
olacaktir.

Bunu yapabilmeye katki saglayacaginda siiphe olmayan deneysel yak-
lasimlar, bir alternatif metot olarak degil, tamamlayici ve katki saglayici bir
unsur olarak iktisadi literatiirde yerini almaktadir. Bu kismin baginda verilen
birka¢ 6rnek de bunu kanitlar mahiyettedir.Deneysel iktisat bugiin gittikce
artan laboratuar ve beraberinde arastirmaci sayilari, milyonlarca dolarlik
aragtirma fonlar1 ve 6tesinde politika yapicilarin konuya alakalar ile hizla
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gelismekte ve iktisat igerisinde yerini her gecen giin biraz daha saglamlas-
tirmaktadir. (AKIN, Zafer & URHAN Baris, 2009).

Karar Alma Siirecinde Beyin ve Sinir Aglan

Noro ekonomi’nin amaci, iktisat literatiiriinde tercih kurami olarak ifa-
de edilen; dl¢iilmesi miimkiin olmayan bireysel tercih ve kararlan etkileyen
soyut faktorlerin belirlenmesi, ve bu faktorlerin ekonomik davraniglara ne
sekilde etki ettiginin ol¢iilmesidir.Baska bir deyisle, noro iktisat’in amaci, bu
s0z konusu soyut kavramlar1 dogrudan 6lgmek ve somut veriler ortaya koy-
maktir. Noro iktisat alanlar1 riskten kagma, zaman tercihi, alturizm (fedakar-
lik-6zveri), rasyonellik, paranin dogrudan faydasi, motivasyon ve memnuni-
yet, bilissel erisilememe (cognitive inaccesibility) olarak siralanmaktadir.

Noro bilim (Sinir Bilim); akil, hareket ve igsel diizenlemeyi igeren sinir
sistemini incelemektedir (EREN,Ercan, 2007). Noro bilimde amag, diisiince-
lerin dogrudan 6l¢limiidiir.

Noro iktisat ise bireysel tercih ve kararlar iizerine yogunlagmaktadir.
Iktisat secim ve kararlar iizerine odaklanmaktayken; néro iktisat, bireysel
secimler ve ruhi degismeler iizerine odaklanmaktadir.Psikoloji; dil, biligsel-
lik, hafiza, grup psikolojisi, abnormal psikolojiyi igerecek bigimde diisiince
ve anlayis1 ele almaktayken; noro iktisat, ozellikle biligsellik ve secimler
iizerine odaklanmaktadir. Oyle ki; bireysel kararlarda duygusallik (emotion),
en az siralamali biligsellik kadar 6nemlidir (EREN, Ercan, 2007).

Beynin, karar degerlendirme, ekonomik olgulari, risk yada kazang ola-
rak belirleme ile dogrudan olan iligkisini ele alarak se¢imlerimizi incelemek-
te olan noéro iktisat; noro bilim, ekonomi ve psikolojinin sentezidir.Yani,
baska bir deyisle, Noro iktisat, davranissal iktisada sinir sistemini goézlemeyi
eklemistir.

Sinirbilim kurami hakkinda bilgi vermek, en azindan temel dayanakla-
rina kisaca yer vermek, neuroeconomics adi verilen sinirbilimi ile iktisat
biliminin iligkilendirilmesinden olusan konumuzun anlagilmasi bakimindan
faydali olacaktir.

“Sinir Bilimi, biling, algi, bellek, ve dgrenmenin biyolojik temellerini
ele alan sinir sistemi galigmasidir. Sinirbilim, biligsel davranig iizerine goz-
lemlerimizi, bu davranis1 destekleyen gergek fiziksel siireglerle iliskilendirir.
Kendi kendini diizenleme ve Omrii siiresince degisme Ozellikleriyle sinir
sistemi bir soy/silsile yapisi bigimindedir’” (OKTAR, Nezih, 2009).
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Noroekonomi yaklasiminda, karar ve tercih siirecleri, risk ve kazanclar
ile birlikte degerlendirilmekte, ve beynin bu siiregteki roli, sinir hiicreleri ve
biyokimyasallarin karar alma siirecindeki isleyisleri inceleme konusu yapil-
maktadir. Noroekonomik bulgular sonucunda ekonomik karar siireglerine
beynin degisik bolgelerinin katildigini tespit ettigi arastirmasiyla, Daniel
Kahneman, ekonomide Nobel Odiiliinii almistir.

Ag etkilesim modellerinin ekonomik alana tasinmasiyla elde edilecek
olan ve boylece mekanik fizigin daha da daraltilmis bir taklit modeli olan ve
pratik degeri olmayan modellerin yerine, dinamik ¢oklu etkilesime dayali
zaman ve mekan boyutu olan Connectionist modellerin, sosyal alana akta-
rilmasi ve sosyal bilimlerden birisi olan ekonomi biliminde sadece karar ve
tercih alaninda degil, makro ekonomi alaninda da aktarilmasinin miimkiin
oldugu disiiniilmektedir.

Evrendeki bilinen en karmasik yap1 insan beyni olabilir (S. Rose,2006).
Ancak insan beyninin sahip oldugu yap1 ve bu yapi i¢indeki etkilesim siste-
mine benzer bir yapilanmayi, toplum yapilanmasinda da gérmek miimkiin-
diir. Toplum yapisi da, beyin kadar olmasa da oldukca karmasik bir yapidir.
Beynin organizasyon yapisi beyin hiicreleri ile bunlar arasindaki baglantiy1
saglayan aksonlar ile aksonlarla hiicre arasindaki etkilesime ve buradaki
mesajc1 ve algilayict molekiillerin, fiziko-kimyasal etkilesimine bagli bu-
lunmaktadir. Buradaki isleyis yapisini analoji olarak topluma tasidigimizda,
toplumun ekonomik yapilanmasinda iireticilerin, tiiketicilerin, girisimcilerin,
devletin, aragtirmacilarin ve vatandasin farkli sektor ve mekan igindeki belli
birimler olarak orglitlendigini goriiriiz. Bunlarin her birini dinamik etkilesim
icindeki beyin hiicrelerine benzetecek olursak, bu gruplar ve topluluklar
arasindaki iligki ve baglar1 da beyindeki aksonlara benzetilebiliriz.

Dendiritler ise, bu gruplar arasindaki ara yliz kurumlar olarak algilana-
bilir.Ornegin; yenilik ve teknoloji iiretebilmek igin {iniversite ve sanayi ara-
sindaki iligkilerin kurulmasi buradaki, ara yiliz kurumlar olarak karsilikli
mesaj aligverisi ve bunlarin algilanmasini saglayacak uygun (sinerjik) ortam-
lara baglidir. Beyindeki uygun kimyasal ortam, salgi ve enzim yerine; sosyal
alanda gruplar arasindaki pozitif sinerji yaratacak iligki, ortak deger ve kiiltiir
onem kazanmaktadir. Pozitif sinerjinin olusturulabilmesi i¢in dendritlerde
néron baglantisinin karakterini belirleyecek enzimler dnemli iken; sosyal
alanda ortak bir dil olusturarak etkilesimi saglayacak sinerjik ortamdaki kar-
silikli alg1 ve elektriklenme 6nemlidir. Burada kapali gruplar arasinda higbir
etkilesim-elektriklenme olusmazken, agik gruplar arasinda negatif sinerji,
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gerilim ve ¢atisma olarak (6rnegin Tiirkiye’deki gelenekselcilik ve modern-
lik tartigmasi, tiirban tartigmasi, sag-sol tartismasi gibi) veya ortak deger, dil
ve kiiltlirii paylagsmasi durumunda pozitif sinerji olusmaktadir.Bu durumda,
glinimiizde ekonomik gelisme ve kalkinma siirecini yine beyin modeli bag-
laminda incelemeye devam edersek, onemli analojiler yakalamak miimkiin
olmaktadir.

Ornegin sinir aglar1 modelinde belli bir sonug ¢iktry1 hedef alip, bunun
icin uygun girdi etkilesiminin yaratilmasi, 6grenme siireciyle miimkiin ol-
makta idi. Yeni ekonomik gelisme stratejilerinde de ayni1 durum sz konusu-
dur (ERKAN, Hiisnii & ERKAN Canan, 2006).

Bilindigi gibi yeni gelisme stratejilerinde dnce bir gelecek vizyonu be-
lirlenmekte, bunun yaninda misyon ve ortak degerler olusturulmaktadir.
Ayrica, stratejik planlamanin dnceliklerini ve stratejik degiskenlerini belirle-
yebilmek i¢in GZFT analizi yapilmaktadir. GZFT analizi i¢in uzak ve yakin
cerceveye iligkin durum analizi i¢inde ortaya konulmaktadir. Var olan GZFT
ozelliklerine bagl olarak olusturulan stratejinin hedef ve politikalar1 belir-
lenmektedir. Bu siireg, gerek makro ekonomik gelisme-kalkinma, gerekse
kentsel ve bolgesel kalkinmada benzer yaklagimlar olarak gegerlidir. Gele-
cekte iilke, bolge ve kent kendisini nerede ve nasil gérmektedir? Bu hedefe
varmak i¢in gii¢lii yonlerden yararlanarak, zayif yonleri gidermek, firsatlari
degerlendirmek ve tehditlere karsi koymak gerekmektedir. Burada giiclii
yonler ve firsatlar, olumlu agirliklandirilmis girdiler olurken; zayif yonler ve
tehditler, olumsuz ve negatif olarak agirliklandirilmis girdiler olmaktadir.Bu
agirliklandirmalara bagli olarak siirecin isleyisi, siirekli olarak izlenirken,
vizyon hedefine veya ara hedeflere ulasmada yasanan yeterlilik veya yeter-
sizlik stirekli degerlendirilerek, toplumu secilmis vizyona tasiyacak olan
girdilerin yetersizlik ve hatalar1 belirlenerek, bunlarin giderilmesi saglan-
maktadir.Vizyon, misyon ve degerlerde yetersizlik, insani boyutta yeni 6g-
renme siire¢lerini devreye sokarak, yeni deger ve davraniglara uyum, esnek-
lik ve igbirligi saglayacak uygun ortamlar yaratarak arzulanan hedefe ulas-
mak miimkiin olmaktadir.

Insan ve aktdr boyutunda amagl insan davranislarinin 6grenme ve is-
birligi siirecleri beynin 6grenme ile kapasitesini yeniden yapilandirmasi gibi,
yeni toplumsal yapilandirmalarda yaratict ortam ve iklim yaratarak, pozitif
sinerji Uretecek ortamlar1 gelistirerek, negatif ortam yaratacak gerilim ve
celigkileri gidererek, gelisme siirecinin, ortak amac¢ ve vizyonunu gergekles-
tirecek araglarimi giliglendirecek ve bunlardan stratejik olanlarinin agirhigim
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arttirmak, gelisme siirecinde stratejik oncelikler belirlemek anlamini tasi-
maktadir.

Nasil ki beynin yenilik ve yaratma kapasitesi; odaklanma, bilingli se¢im
ve Ogrenme siirecleriyle sinirsiz ve siirekli ise, toplumun potansiyellerine,
dogru oncelik ve agirlik kazandirarak siirekli kilmak miimkiindiir. Ayrica
insanin yenilik yaratma ve diisiince kapasitesinin yliksekligi, kalkinma stire-
cinin en stratejik 6gelerinden birisi olan entelektiiel sermaye olarak, kalkin-
mada agirlikli bir girdidir. Beyin insanin gizli hazinesi olurken, egitim &gre-
nim yoluyla bu gizli hazinenin kesfi ve aciga ¢ikarilarak etkin islerlige sahip
ag etkilesimine katilmasi ve bunun isleyis siirecinde organize edilmesi, bu
yolla stirekli yenilik ve yaraticilikla siire¢ dinamiginin artirilmasi, kalkinma
stirecinde nitelikli ve en agirlikli stratejik faktor olarak 6ne ¢ikmaktadir.

Birinci bilimsel devrim olan mekanik paradigmaya dayal1 teknoloji {ire-
timi: sanayi toplumunu yarattr.ikinci bilimsel devrim olan kuantum para-
digmasi bilgi toplumunu yaratmaktadir.

Kuantum diisiincesinin uygulamali bilimsel modellere doniigmesi, bilis-
sel modellerin (cognitive theory) liretimine yol agmistir. Tekli ve tek yonlii
neden-sonug yerine, ¢oklu ve interaktif etkilesimi amaglayan Connectivist
modelleri esas alan computionalist (bilgisayar bazli) yaklasim ile, beynin
caligmasini esas alan noral aglar modeli giinlimiizde giderek 6ne gikmakta-
dir. Bunlarin ekonomik alana aktarimi heniiz yeterli diizeyde ele alinmamis
olmakla birlikte, beynin ¢aligsma sistemini analoji olarak ekonomik gelisme
stirecine uyarlamak ve dnemli paralellikler ortaya koymak miimkiin olmak-
tadir (ERKAN, Hiisnii & ERKAN Canan, 2006).

Noroekonomi’nin Karar Alma Siirecindeki Rolii ve Etkinligi

Para piyasalarinin gelismesi, sermaye piyasalarindaki gelisim hizi, kii-
resellesmenin boyutu, diinyadaki kiiresel sermayenin artan agirligi, monopo-
listik ve oligopolistik sirketlerin, Cok Uluslu Sirketler’in (CUS) kiiresel eko-
nomideki pazar paylariin artisi, internet, bilginin hizli paylagilmasi ve bilgi
agimin agikligi; ekonomide psikolojiyi, ekonomik karar alicilarin beklentilere
verdigi dnemi ekonomik propogandayi, ekonomi medyasini ¢ok daha dnemli
bir hale getirmistir.

Bu gelismeler, néroekonominin ekonomik ¢evrelerce iizerinde daha ¢ok
durulmasi gereken bir konu oldugunu ortaya koymaktadir.Artik sadece reel
rakamlar, istatistikler, temel makro gostergelerin disinda, diinya ekonomisi;
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bireylerin, toplumlarin, milletlerin, sirketlerin davraniglarina, beklentilerine,
algilama ve stratejilerine son derece dnem vererek bunu istedigi dogrultuda
kullanmaya c¢aligmaktadir.Son kiiresel kriz gostermektedir ki; krizin etkileri,
toplumdan topluma, insanlarin kriz algilayisina gore degismekte ve gelis-
mektedir.Reel agidan makro iktisadi verilere baktigimizda bircok iktisadi
gercekligi gormemize ragmen, psikolojik faktorler ve dolayisiyla ndéroeko-
nomi, en az digerleri kadar 6nemli bir alan1 kapsamaktadir.Ornegin; ortala-
ma 7-8 yilda bir kirilan Tiirkiye ekonomisi’ndeki kriz algilamasiyla, 1929 ve
1970 gibi Buhran donemlerini atlatan, istikrarli ve gii¢lii bir ABD ekonomi-
sindeki kriz algilamalar1 son derece farklidir.Normal ve iyi giden bir Tiirkiye
ekonomisinde ortalama %38’lik issizlik oran1 6nemsenmezken, ABD’de ¢ok
o6nemli bir oran olarak goriilmektedir.Bu nedenle salt istatistiklere bakarak
krizi algilamak ve buna gore ¢oziimler aramak tek basina yeterli degildir.
Her tilke kendi algilamasina gore bir néroregeteyle makroekonomisini istik-
rarll hale getirecek ¢dziimler bulmaldir. Ulkelerin ideolojiksel, bireylerin
sosyo-psikolojik yapilari, tiim bu regetelerin yazilmasinda birinci derece
teshis noktalarini ortaya koyacaktir.

Para piyasasindaki hizli entegrasyon, borsalarin birbirleriyle etkilesimi,
bugiin New York Borsasi endekslerindeki herhangi bir diisiigiin tiim diinya
borsalarina psikolojik acidan etkisi ve etkilesimi, yaygin bir 6rnek olarak
kabul edilebilir.Bugiin FED, almig oldugu tiim kararlarda buna dikkat etmek-
te, faiz hadlerindeki diisiisii bile sadece istatistiki agidan baz almayip diinya-
daki tepkimeyi de hesaplayarak istedigi sonuca ulasabilecek ve istedigi etki-
yi yaratabilecek néroekonomiyi énemli bir parametre olarak ele almaktadir.
Para piyasalarindaki salt arz-talep dengesine gore degil; bazen herhangi bir
sirket aleyhinde ortaya atilan bir dedikodu bile yayildiginda ve ekonomik
birimler bu konuda hizli bir refleks gosterdiginde, sirketin borsa degeri ani-
den hizli bir diisiis seyri gosterebilmektedir.Ya da tam tersine ciddi bir pro-
poganda, medya ve reklam destegiyle kiiresel piyasada bazi hisse senetleri
tavan yapabilmektedir. iste bu baglamda, néroekonomi gerek makro gerekse
mikro ag¢idan 6nemli bir ekonomik alan haline gelmis ve incelenmesi, bilin-
mesi, uygulanmasi gereken bir hal almistir.

Insan Davranis ve Beklentilerinin Ekonomi Uzerindeki Etkileri

Karar birimi olarak insanlarin ekonomik olaylar ve ¢esitli degiskenler
karsisinda verdigi kararlar seklinde nitelendirilen insan davraniglari ve bu
davraniglart 6nemli dlgiide etkileyen birtakim ekonomik ya da sosyal olgula-
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ra iligkin tahmin olarak da nitelendirebilecegimiz beklentiler, 6rnegin kisile-
rin kazanma umudu, dolarin diismesi, risk kaygisi, enflasyonun artmasi...vb
sekilde siralanabilecek diisiinme ve diisiinceyi yonlendiren pek ¢cok somut ve
soyut kavramlar, s6z konusu karar alicilarin i¢inde yer aldig1 ekonomiyi ve
bu ekonomideki mevcut sartlar1 kimi zaman koklii denebilecek sekilde degi-
siklikler yaratmak suretiyle etkilemektedirler.Basite indirgeyecek olursak;
ornegin enflasyonun artmasi beklentisi i¢inde olan bir bireyin tiiketimini
kismasi ya da sahip oldugu degerleri yastik alti yapmasi, ekonomiye sicak
para girisinin engellenmesi, dolayisiyla da ekonomide istikrarin devamliligi-
nin saglanmasi igin gereken akisin duraksamalara ugramasina neden olabil-
mektedir. Elbette bir tek birey tek basina bu denli biiyiik etkilere yol agama-
maktadir, fakat, her birey birer ekonomik birim ve bu ekonomik birimlerin
birleserek benzer davranislar sergiledigi diisiiniiliirse s6z konusu tikaniklik
kaginilmaz hale gelmektedir.Aslinda daha da mikro agidan bakacak olursak;
bir tek bireyin enflasyon artis1 beklentisinden kaynaklanabilecek muhtemel
bir tiiketimini kisma seklindeki davranisi s6z konusu bireyin giinliik yasam-
da bir bagka bireye kazandirdig1 gelirin azalmasina neden olacaktir, drnegin
son donemde {inlii ekonomi spikerleri ya da isadamlarinin rol aldiklar tv
reklamlarinda da vurgulandig: iizere bir simit almaktan vazge¢mek, yani
tilketimi kismak, o simit¢iden, simiti iireten firmaya, firmanin hammadde
satin aldig: ¢ift¢iye kadarki zincirleme devam eden para akiginin ttkanmasina
ve bu kisilerin daha az iiretmesine neden olabilmektedir. Bu sekilde isleyen
bir mekanizma agik¢a ortaya koymaktadir ki ekonomi, barindirdigi karar
alicilarin beklentilerinden ve bu beklentilerin sonucu olan ekonomik davra-
niglarindan birebir oranda etkilenmektedir.

Risk Algilamasi ve Noroekonomi

Homo economicus’un temel insan modeli olarak ortaya konulmasi, yu-
karida sozii edildigi gibi statik anlayis ile elestirel bakis agis1 arasindaki yari-
sin ¢ikis noktasi olarak kabul edilebilir. Fakat ¢calismamizin buraya kadarki
kismi pek ¢ok degiskeni ceteris paribus sepetine gondererek basitlestirici,
soyutlastiric1 anlayigla gelistirilen bir zihni insan tasarimi homo economicus,
temel varsayimi olan tam bilgi donanimiyla akilci hareket ederken; sosyo-
kiltiirel ve sosyo-ekonomik dinamiklerin yonlendiriciliginde sezgileriyle,
kanaatleriyle, kismi bilgisiyle davranan bir bagka tiiriin daha varligin1 tiim
gercekligiyle giin 15131na ¢ikmaktadir. Tktisadm kutsallastirilmasi, mutlaklas-
tirilmasi, glinliimiiziin toplumsal biitliiniinde iktisatgilar1 ve insanlar1 belki de
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biiyiik bir yamlsamaya gétiirmektedir. Insan, saf iktisadi akliyla karar ve
tercihlerde bulunmamakta, i¢inde yasadigi toplumun kosullar1 ve dinamikle-
rini de gbz Oniine almaktadir. Belirsizlik ve risk de, her ne kadar 6zerk birer
olgu olsalar da, bu kosullar ve dinamikler esliginde giindeme gelmekte-
dir.“Homo economicus’un akilcilig1 ve tam bilgisi tiim insan davranislarina
tasmabilir mi?” sorusu tam da bu noktada sorulabilir.

Kimi iktisatcilar ve sosyologlar tarafindan, “iktisadin emperyalizmi”
(Yilmaz, Hakan, 2009) olarak nitelendirilen, homo economicus’un davranig
yapisinin tiim sosyal, politik ve kiiltlirel davranislara yansitilmasi, iktisadin
bir krizi olarak degerlendirilmektedir.

Homo economicus se¢enekler arasinda akilci secimde bulunarak en ¢ok
fayda ya da karn ve en az zahmet ya da maliyeti amaglamaktadir. Yani, homo
economicus sonu¢ odaklidir.

Oysa, alternatif tiir homo sociologicus sebep odakli olup, bireysel se-
cimleri sekillendiren konularla ilgili siirece 6nem vermektedir. Homo eco-
nomicus sinirlamalara odaklanirken; homo sociologicus, din, gelenek, ideo-
loji, kitlesel egilimler, karmagik etkilesimler gibi ¢ok boyutlu, cok degiskenli
yapilar1 incelemektedir (Giivel, 1998).Ugiincii bir tiir olan homo socio-
economicus ise insanin iktisadi, sosyolojik ve psikolojik boyutlarini biitiinciil
ele almaya c¢aligmaktadir. Sabit bir dogaya sahip olmayip, her seyi maksimi-
ze etmeye c¢alisan akilcl bireyle, karmasik durumlara bagli, zihni daginik
birey arasinda esnek bir tiirdiir (Glivel, 1998). Soyutlamanin olmadigr bu
tiirde biitiin insani 6gelerin birlikteligi s6z konusudur.

1978 yili Nobel Ekonomi Odiilii’nii alan Herbert Simon’in smirl akil-
cilik kurami da, homo economicus’a karsi bir yaklasimdir. Simon bu yakla-
siminda insanlarin kismi bilgi ile davrandiklarini, “ulagilabilen bilgi — ulasi-
lamayan bilgi” ayrimindan ¢ok, “islem gorebilen — islem goremeyen bilgi”
ayriminin 6nemli oldugunu dile getirmektedir (Giivel, 1998). Karar birimi
tam bilgiye ulagamayacagi igin, iktisadi faaliyetini gerceklestirirken islem
gorebilecek bilgileri se¢gmekte ve toplamaktadir. Simon’a gore; iktisadi dav-
raniglar maksimizasyona degil, bireyin istek diizeyine gore belirlenen bir
“yetinmecilige” yoneliktir (Bugra, 1999). Ote yandan, bireyin bilgi edinme
maliyetinin bilginin faydasindan daha fazla olacagi durumlarda, “akilci ceha-
let”in bilingli olarak secilecegini sdyleyen Yeni Kurumcular’in katkilar1 da
(Demir, 1996), Simon’un yetinmeciligine kap1 agmaktadir. Simon, ayrica,
“deneyim birikimi” kavramui ile karar biriminin sahip oldugu deneyimin ka-
rarlart belirledigini, ancak, hi¢ beklenmeyen ve daha once hi¢ yasanmamig
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bir olayin gerceklesmesi durumunda, yani belirsizlik ile karsilagildiginda,
deneyimlerin yararli olmayabilecegini belirtmektedir.

Iktisadi davranislarin arka planinda yatan bu kuramsal yaklasimlar cer-
¢evesinde risk ve belirsizlik altinda insanin iktisadi davranisi nasil sekillene-
cektir? Bu noktada genel olarak, fayda ya da kar maksimizasyonunun yerini,
karar ve eylemin giivenliginin maksimizasyonu; zahmet ya da maliyet mini-
mizasyonunun yerini ise, riskin minimizasyonu almaktadir denebilir. Ancak,
risk ve belirsizlik altindaki bu maksimizasyon ve minimizasyon amaglari, dii-
stinsel boyutta gecerlidir.Ciinkii, sezgilerin, kanaatlerin, yetinmeciligin, akilct
cehaletin, kismi bilginin yonlendirdigi iktisadi davraniglar, soyutlamaci,
kaliplagmis degil, karmasik bir 6riintli dahilinde gerceklesmektedir.

Giivenligin maksimizasyonu ve riskin minimizasyonu seklindeki genel
amag cergevesinde iktisadi karar birimleri iki tiir davranigta bulunmaktadir:
Birincisi, belirsizlik ve risk karsisinda kayitsizlik (diisiik esneklik); ikincisi,
belirsizlige ve riske cevap vermedir (yiiksek esneklik).Diisiik esneklik duru-
munda, birey ya da toplum belirsizlikle karsilagtiginda 6nce bir siireligine
iktisadi faaliyetini durdurmaktadir. Uretim, miibadele ya da tiiketim faaliyeti
duraklamaktadir.

Yasanilan sokun etkisinin ge¢mesi beklenmektedir. Kararsizlik done-
mine girilmekte, kararlar ve eylemler ertelenmektedir. Bu erteleme, dini ya
da geleneksel nedenlerle kaderciligin yaygin oldugu toplumlarda siireklilik
kazanmakta, aligkanlik halini almaktadir.

Dolayisiyla, kapali iktisadi ve sosyal sistemler aligkanliklarla kendili-
ginden kurulmakta; belirsizligin ya da tehlikenin bu kapalilik sayesinde 6n-
lenecegi yanilsamasi toplum ve bireyler lizerinde egemen olmaktadir. Yiiksek
esneklik durumunda ise; karar birimleri belirsizlige ve riske cevap vermek-
tedirler. Bu cevap da iki sekilde belirmektedir: Birincisi, giderici giivenlik;
ikincisi de koruyucu giivenliktir.

Giderici giivenlikte, belirsizlikle karsilasildiginda ya da tehlike meyda-
na geldiginde, karar birimi olas1 zarar1 6ngorerek 6nlemini 6nceden almistir.
Ornegin, sigorta sistemi bu 6nlem imkanmi tanimaktadir.Oyle ki; burada
ongoriilebilir belirsizlik, yani risk vardir. Belli bir sigorta maliyeti karsiligin-
da olas1 zararin giderilmesi s6z konusudur. Giderici baglamda bir diger ce-
vap verme yolu firmalar igin gegerlidir: Rakip bir firmanin piyasaya yenilik
getirmesinin, s6z konusu firmanin piyasa payi, ticari sayginligi, tiketici gii-
veni iizerinde meydana getirecegi kayiplar, bu firmanin da rekabet giidiisiiy-
le bir bagka yenilik ortaya koymasiyla giderilebilir. Goriildiigii gibi; burada
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Olciilebilir bir belirsizlik yoktur. Yani, bir sigorta maliyeti karsiliginda gide-
rici glivenlik anlayisi s6z konusu degildir. Benzer sekilde, rakip firmanin
yeniligi karsisinda tekelci egilimler de giderici bir 6zelliktedir. Ancak, bu
tekel girisiminin belirsizligin ex-post olma ozelligi gergevesinde devreye
girdigine dikkat edilmelidir.Yenilik yaratmanin veya tekel olusturmanin
koruyucu giivenlik baglaminda olmasi da miimkiindiir. Firma, kararmi bu
kez rakip firmaya tepki olarak ikinci asamada almamakta, baslangicta kendi-
ne giivenlik sinirlar ¢izmek iizere hareket etmektedir. Bu durumda firma,
belirsizligi yaratan konumundadir. Yenilik yaratmakla rakip firmalara bir
stirpriz sunulmaktadir. Koruyucu giivenligin bir bagka yolu yasal-kurumsal
altyap1 olusturulmasidir. Bunun en belirgin 6rnegi fikrl ve endiistriyel miil-
kiyet haklariyla ilgilidir. Bir endiistriyel tasarim ya da bir bulus yasalarla
korunurken, taklit¢ilikle piyasada egemen olma c¢abasindaki baska organi-
zasyonlarin yaratabilecegi belirsizligin Oniine gegilmeye calisilmaktadir.Ne
var ki; belirsizligin ex-post karakteri dngoriilebilirligi engellemektedir.

Tiiketicinin satin aldig1 bir malin bozuk ¢ikmasi da tiiketici i¢in bir be-
lirsizlik unsurudur. Burada da yine yasal-kurumsal altyapi, koruyucu giiven-
ligin saglanmasina yoneliktir (YALCINKAYA, Timugin, 2004).

Devletin sosyal dengeleme politikalar1 da bir yandan koruyucu giiven-
lik amagli iken, diger yandan giderici de olabilmektedir. Issizlik, egitimsiz-
lik, yoksulluk gibi nedenlerle toplumda soyutlanmis, yabancilagmis kesimle-
re yonelik sosyal politikalarin uygulanmasi bu ¢ergevede diisiliniilebi-
lir.Ornegin; issizlik sigortasi, dngoriilebilir ve dlgiilebilir belirsizlik kapsa-
mindadir, ancak, egitimsizlik,yoksulluk gibi faktorler, bireyin gelecege ilis-
kin bilgisizligini arttirmaktadir, dolayisiyla belirsizlik igermektedir. Gele-
neklerin, dayanigma kiiltiiriiniin egemen oldugu toplumlarda ya da topluluk-
larda devletin yerine bu islevi gorecek baska yontemler de olabilir. Ornegin;
imece usulii.

Yine, piyasa sisteminin kurumsallagsmadigi ekonomilerde finansman ih-
tiyacinin kargilanmasinda bankalar ya da kredi kuruluslar1 yerine akraba,
komsu iliskilerinden yararlanilmaktadir.

Risk ve belirsizligin algilanigina gore cevap yolu iiretme ya da kayitsiz
kalma davranislari, toplumsal gelisme diizeyinden bagimsiz olarak olugma-
maktadir.

Belirsizlige ya da riske karsi; hukuk sisteminin esnekligi ve kapsamlili-
g1, bilim ve teknoloji politikalarinin etkinligi, piyasa ekonomisinin sosyal
sorumluluk igerikli rekabetci yapisi, sigortacilik sisteminin etkin isleyisi,
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devletin sosyal politikalarinin etkinligi gibi faktdrler ekonomilerin gelisme
diizeylerine gore ¢esitli sekillerde etkili olmaktadir.

Ekonomide karar alicilarin aldiklar kararlara yon veren psikolojik faktor-
lerden bir digeri olan giiven duygusunun kararlara olan etkisine yonelik olarak
yapilan, “Ultimatum™un bagka bir versiyonu olan “giiven” adli oyunda, ilk
oyuncuya 20, ikinci oyuncuya ise 10 dolar verilmistir. ik oyuncu ikinciye ne
kadar para verirse versin, o miktar {ige katlanarak ikincinin olacaktir.

Daha sonra ikinci oyuncunun, bu havadan gelen paranin bir bdliimiinii
isterse ilk oyuncuya verme sansi bulunmaktadir.Sonuglara gore; ilk oyuncu-
larin ¢ogu, paralarinin yarisini ikinci oyuncuya vermislerdir. Boylece, ikinci
oyuncuya giiven duymak istediklerinin isaretini de iletmisler ve bu sekilde
seyreden oyunlarin yiizde 75’inde, ikinci oyuncu bir miktar paray1 geri iade
ederek bu giivenin karsiligin1 vermistir. Kan testleri, kandaki oxytocin hor-
monu orani yiiksek olan oyuncularin daha fazla para verdiklerini géstermek-
tedir. Claremont Graduate University’de “neuroeconomics” merkezinin bas-
kanligim yiiriiten Paul Zak’a goére bazi insanlarin daha comert ya da nazik
olmalarmin arkasinda sadece biyolojik nedenler saklidir (YALCINKAYA,
Timugin, 2004).

Bu ornekler, ve bunlara benzer amag ve niteliklerle yapilan ¢aligmalar,
kisilerin beyin akimlarinin takip edilmesi yoluyla karar alma agamasindaki
dominant hale gelen kontrol mekanizmasinin hangisi oldugunun belirlenme-
sine yonelik olarak yapilmaktadirlar.Burada temel amag, piyasada alic1 ko-
numundaki tiiketicilerin tiikketim asamasindaki etkisi altinda kaldiklar1 diirtii-
lerinin belirlenip bu diirtiilerin doguracagi talep sekline yonelik mal ve hiz-
met gelistirip sunmaktir. Nitekim, bu sekildeki somut verilerle 6lgiiliip so-
nuglara varilmis olan kanith veriler, iireticilere rekabet agisindan miithis bir
iistlinliik saglayacaktir.

istatistiki Veriler mi Yoksa Beklentiler mi?

Gelisen ve siirekli degisen piyasa kosullarina karsin, hem tiiketiciler
hem de iireticiler, bu yenilesmelere uyum saglamak ve kendini tercihte ya da
iirlinde farkliliklar yaratmak seklinde gosteren ¢esitli degisimlere basvurmak
zorundadirlar.Oyle ki; ekonomik karar birimlerin ekonomik olaylara iligkin
alacaklar kararlarinin, hazirliksiz olduklari, en azindan daha 6nceden dene-
yimlemedigi yeni ekonomik olaylar karsisinda ne yonde seyredecegini yada
seyretmesi gerektigini belirlemeleri siirecinde bu kararlarini, birtakim ama
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igsel ama dissal etkenlere dayandirmak zorundadirlar. Bireylerin, igsel et-
kenlerden kastedilen beklenti tahmin ya da sezgileri gibi somut olmayan bu
verileri mi yoksa belli bagli birtakim somut olaylara dayandirilarak olusturu-
lan istatistiki verileri mi odak noktasi olarak belirleyecegi konusunda farkl
bakis acilar1 ve iktisadi davraniglar gozlemlemek miimkiindiir.Peki hangisi
¢ikis noktamiz olmalidir?Ya da mevcut kosullarda bireyler bu iki etkenden
hangisini daha ¢ok ciddiye almaktadir ve nasil hareket etmektedir?Olgiilmesi
cok da kolay olmayan bu sorunun cevabi kisilerin hangi durumlarda ne se-
kilde ekonomik davranislar sergiledigini fotograflamay1 amaglayan néroe-
konomide saklidir.

Bu sorunun cevabimi aragtirmaya yonelik olarak bir Amerikan firmas,
kisa bir siire 6nce dogrudan dogruya tiiketicinin beynine ulagilma diisiince-
siyle ¢aligilan ve "Brainbranding" olarak adlandirilan bir program baslatmis-
tir.Programin temelini, tiikketicilerin marka se¢imi yaparken oldukca sezgisel
davrandiklar1 ve ¢ok farkli etkenlerden etkilendikleri fikri olusturmaktadir.
Bu diistincenin Coca Cola firmasi tarafindan uygulandigi.da bilinmektedir.
Bu konuda yapilan bir deneyi ve ilging sonuglarini ortaya koymak yerinde
olacaktir; <’Cekirdek spin tomografi tiipiinde yatan deneye, hortumla, marka-
lar1 sdylenmeden, Pepsi ve Coca Cola igirildiginde, denekler genelde ilk
igtikleri gazozu daha ¢ok begenmislerdir. Gergekten de Cola'nin rakibi, no-
ronsal 6diillendirme merkezinde bes misli gii¢lii reaksiyon gostermektedir.

Fakat markalar agiklandiginda, denekler Coca Cola'y1 daha ¢ok begen-
diklerini sOylemislerdir. Ve tomografi ekraninda bu sefer, kararin begenil-
mesi ve insanin kendi goriintiisiiniin islendigi medial prefrontal korteksin
etkinlestigi goriilmektedir.””

Ormnek arastirmadan anlagilacag iizere, aslinda Pepsi marka colay1 daha
cok begendigi beyinsel akim dalgalariyla belirlenen denekler, marka isimle-
rini 6grenmeleri lizerine biling altlarina, g¢esitli reklam, kampanya vb. uygu-
lamalarla ‘’daha iyi marka’’ olarak yerlestirilmis olan, coca-cola markasini
daha c¢ok begendiklerini ifade etmislerdir.Ki bu kisiler, kola satin alacakla-
rinda, gercekte daha ¢ok begendikleri degil, daha ¢ok begenmeyi bekledikle-
1i coca-cola markasi tercih edeceklerdir. Dolayistyla, psikolojik ve biling
altina yerlesmis olan verilerin karar alma siirecini ne denli etkiledigi agiktir.
Nitekim, Alman beyin aragtirmacist Ernst Poppel, gii¢lii bir markanin beyin-
de ¢ok 0zel bir motif biraktigina iddia etmektedir.Su anda, arastirma ekibi,
markalar i¢in bu "meta 6l¢iisiinii" bulmaya ¢alismaktadir.Miisterinin beynin-
de bu motifin ne sekilde olusturulabilecegi bulundugu taktirde, reklamlar ve
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pazarlama stratejileri ¢ok daha basarili olacaktir. Ayrica beyin arastirmala-
riyla elde edilen sonuglar dikkate alindiginda, televizyon ve sinema spotlari-
nin birgogu daha etkili bir sekilde hazirlanabilecektir.Ayrica, Cekirdek spin
tomografisiyle yapilan deneylerde, 6rnegin, hemen spotun baginda gdsterilen
markanin ¢ok daha akilda kalic1 oldugu anlagilmstir.

Bir bagka ilging Pazar stratejisi 6rnegi verecek olursak; Beyin aragtir-
macilarinin 6diillendirme merkezinin en iyi ne sekilde etkinlesecegini aras-
tirdiklart bir ¢aligmaya iligkin sonuglar su sekildedir; Arastirmacilara gore,
tiikketici mesela ikramiyelerle kandirilacaksa, once bedava aligveris fisi gibi
kiigiik bir hediye verilmeli ve bundan sonra drnegin tatil gibi biiyiik bir ik-
ramiye sunulmasi gerektigini ifade etmektedirler.Bu sekildeki sunumlar,
Nucleus accumbens bolgesindeki sinapslari elektrokimyasal figek gibi hare-
kete gecirmektedir. Bu konuda yapilan diger arastirmalarla aligveris sirasin-
da cingulum anterior bolgesi, dahili bir kontrol merkezi gibi hareket ederek,
aklimizin belli bagh davranisa karsi iyi nedenler gosterdigi zaman tepkisel
davraniglar1 baskilamaktadir. Fakat, ikramiye levhasi, daha yiiksek fiyatla
satilan {irlinlin iizerinde yanip sondiigiinde, tiikketicinin mantig1 devre dis1
kalmaktadir (Ozbasaran, Nilgiin, 2006).

Alinan ekonomik kararlarin altinda yatan biyolojik nedenlere iliskin yii-
riitiilen ciddi ¢alismalarin yam sira, sezgilere dayali olarak alinan kararlara
iliskin de pek ¢ok aragtirma yapilmaktadir.David Myers da bu aragtirmalara
dayanarak, “Intuition: Its Powers and Perils” (Sezgi: Giicii ve Tehlikeleri)
adl kitabinda sezgiye o kadar da giivenilmemesi gerektigini “Sezgileriniz
bazi durumlarda miithis yardime1 olabilir, 6rnegin karsinizdaki insanin yii-
ziine bakarak onun duygularini okumanizda... Ancak borsa endeksinin ne
yonde seyredecegi ya da bir futbol maginin sonucu konusunda sezgiler pek
dogru sonug vermiyor’’ ifadesiyle ortaya koymaktadir.

Myers’e gore bu yanilsamanin arkasinda sezgiye atfedilen asir1 giiven
yatmaktadir ve aslinda ge¢mis deneyimlerimizin bir bileskesi olan sezgi,
benzeri bir durum karsisinda kisiye dogal bir giic katmakta, fakat, sezgiyi
giivenilir bir 6ngdrii aract olarak kullanmak kisiyi yanlig kararlara gotiire-
bilmektedir.

Ekonomik kararlarimizi duygularimiz m1 yoksa rasyonel diisiince gii-
climiiz mii yonlendirmektedir sorusuna, dnceleri ekonomik kararlar1 anlama-
ya ve aciklamaya c¢aligan “behavioral economics’ cevap aramakta idi.Bu
noktada “neuroeconomics”, bu soruya cevap bulmada oldukga ise yaraya-
caktir. Neuroeconomics’in ilgi alani olan neuroscience, ekonomi, psikoloji
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gibi bilim dallarim1 kullanarak se¢imlerimizi nasil yaptigimizi, beynimizin
karar verirken hangi bdlgelerinin ¢alistigini saptamak suretiyle agiklamaya
caligmaktadir.

Neuroeconomistlerin iddasina gore, fMRI gibi gelismis teknolojiler
kullanilarak, ekonomistlerin insanlarin ekonomik kararlar1 nasil verdigine
dair daha giivenilir bilgilere ulasilabilecegi diisiiniilmektedir (CULCU, Di-
dem, 2006).

Sonug olarak, finans ve para konularinda, her ne kadar insanlarin ras-
yonel davrandiklari 6ngoriilsede, alinan ekonomik kararlarin duygulardan
bagimsiz olmadiklar goriilmektedir.

Yatirimcilar ve Ekonomik Karar Alicilarin
Noéroekonomi’den Ogrendikleri

Bilindigi iizere, insanlar ekonomik kararlarinda rasyonel davranmak is-
terler.Her birey elindeki ekonomik kazanimlarimi arttirmak, her sirket de
maksimum kar amacini yerine getirmek icin rasyonel kararlar1 verme egili-
mindedirler. Acaba bu rasyonalite ile gergeklesen kararlar arasinda bir para-
lellik mi yoksa zitliklarda olusabilmekte midir?

Noroekonomi bize bu konuda 151k tutacak gerek insan gerek sirketler
acisindan rasyonel kararlar disinda ne gibi fizyolojik, psikolojik, sosyolojik,
teknolojik faktérlerin bu kararlarin yoniinii degistirebilecegini ortaya ¢ikara-
caktir. Diger bir agidan bakildiginda, ekonomik karar alicilarin 6rnegin 6zel-
likle kriz donemlerinde devletin ekonomiye miidahalesinde oldugu gibi biraz
once bahsettigimiz tiim parametreleri dikkate alan bir ekonomik program ve
karar biitiinliigiiniin olusturulmas1 énem arz etmektedir. Zira uygulanacak
olan 6nlem ve kararlarin ve istenilen sonuca ulagmasi igin kararlarin uygula-
nacak olan birim ve bireylerin verecegi tepkinin paralellik arz etmesi, des-
teklemesi ve inanmasi gibi 6gelerin programin basarisi i¢in hayati 6nem arz
ettigi kaginilmazdir.Giiven duygusunun olusturulmasi, rasyonel disiinmek
isteyen ve kendi iktisadi menfaatini 6n planda tutan herkesin siirece katili-
miyla basartya ulagabilecektir.

Bireyleri bu anlamda motive edecek ve riayetini saglayacak norosal bir
siireci asla ihmal etmeden sistemin igerisine almak, sonuca ulasmada ve
basariy1 yakalamada ve istenilen zamanda bunu yapabilmek de, 6nemli bir
etmendir.
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Bugiin bireyler daha fazla ben merkezli toplumsal menfaatten ¢ok kisi-
sel menfaate dayali bir yonde hareket etmekte, bundan dolay1 da her tiirlii
ekonomik kararin1 da hicbir sey ve kimseyi diisiinmeden sadece ekonomik
¢ikar amacli vermektedir.Diinyada bugiin birgok alanda sirketler birlesmele-
re giderek kimi sektorlerde oligopolcii, bazilar1 ise monopolcii kar1 amagla-
maktadir ve diinyadaki teknolojik gelismeler bu amaclarini gergeklestirmede
onlara daha énemli avantajlar sunmaktadir.Iste bu nedenle gelir dagiliminda
adaleti saglamak, refah yolu acgan bir iktisadi biiylimenin tesekkiilii, daha adil
bir yasam, uluslarin zenginliginin az gelismis {iilkelerin gelisme trendinin
artig1 ve boylelikle tabana yayilan bir milli gelir artisinin diinya ¢apinda sag-
lanmasi i¢in ndéroekonominin daha iyi incelenmesi, bilinmesi ve tiim iktisadi
uygulamalarda dikkate alinmasi 6nem arz etmektedir. Makro agidan bakildi-
ginda her devletin kendi zenginligini arttirmaya calismak istemesi mikro
acidan tiim girket ve bireylerin kisisel agidan ¢ikarlarini gézetmesi bu konu-
daki reel bakis agis1 ve rasyonalite ekonominin temel arzularini yada birgok
kurulan uluslararasi kurulusun ve ekonomik birliklerin istedigi makro eko-
nomik sonuclara ulasmada bir catisma olusturmaktadir.istenilen sonugclara
ulagsmada, i¢inde néroekonomik gercekliklerin reel ekonomik gercekliklerle
ortiigtiiriilerek makro ekonomik ¢oziimleme yapilmasi gerekmektedir. Tiim
bunlar dikkate aldigimizda, néroekonominin éneminin giin gectik¢e artma-
ya bagladigini, gelecekte dnemli bir disiplin olarak ortaya ¢ikabilecegini
gormekteyiz.

Noroekonomi’nin Elestirilen Yanlari

Bilim diinyas i¢in heniiz yeni ve tam olarak anlagilmamig bir kavram
olan ndéroekonomi bilimi ve uygulamalarina iligkin, taraftar olup desteklen-
mesi gerektigine inananlarin yami sira, bu bilimi sadece bir zaman kaybi
olarak nitelendirenler de mevcuttur.

Bu sekilde diisiinenlerin temel ¢ikis noktasi, néroekonomi uygulamala-
rinda Sl¢lim yapilan deneklerin bundan haberdar olmalarindan dolay1 elde
edilecek sonuglarin gercekei sonuglar olmayacagidir.Bu kesime gore; birey-
ler toplumsal canlilardir ve verdigi kararlari, 6nyargilari, korkulari, risk algi-
lamalar1 vb. etkenleri yasadiklar1 toplumdan bagimsiz degildir.Noro ekono-
mi bilimini, aldig1 zaman ve deney maliyetleri agisindan dezavantaj olarak
niteleyen bu kesimin goriislerine yer vermek, karmasik bir yapiya sahip olan
néroekonomi kavraminin daha iyi anlagilmasi bakimindan faydali olacaktir.
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Nitekim; bir seyin dogrulugunun ispatlamanin en giizel yolu onu yanlisla-
yanlarin yargilari ¢iiriitmektir. Bu nedenle, néro ekonomiye yonelik olarak
yapilan elestirileri teker teker ele almak yerinde olacaktir.

Oncelikle, belirtmek gerekir ki; néroekonomi alanini calismadan dnce
sinirlarin1 ve ne amagla kullanildigini iyi bilmek gerekmektedir.Nitekim,
deneysel iktisada kadar olan donemde, tim ¢aligsmalar, ge¢mis verilerin kul-
lanilmasi ile bir nevi tlimevarim yontemiyle gelecek verilere iliskin tahmin-
ler yapmaktan ibaret idi.”’Bir kugu beyaz, iki kugu beyaz, ii¢c kugu beyaz,
dort kugu beyaz, ....... ve yiiz kugu beyaz..Oyleyse tiim kugular beyazdir’’
seklinde isleyen bir genelleme yontemi kabul gorebiliyorken, deneysel ikti-
sadin bu sekilde elde edilmis olan kuramlar1 deneysel ortamlara tagimasi ve
dolayisiyla da gozlemden ¢ok daha fazla somutluk tasimis olmasi, her ne
kadar, buradaki s6z konusu denekler, mevcut deneyden haberdar olurlarsa
olsunlar, ortaya koydugu somut verilerin gergek¢iligini degistirmemektedir.

Oyle ki; boyle bir durumun &niine gegebilmek igin bireysel degil grup
halinde ¢aligmalar yapilmaktadir.Yani, birey olarak degil, biitiin olarak so-
nuglar elde etmek amaglanmaktadir. Bagka bir sekilde ifade edecek olursak
su anda yapilan néroekonomik deneylerde kisinin kararlarini etkileyen soyut
kavramlarin bireysel olarak neler oldugunun degil, zaten yerlesmis bulunan
iktisadi kuramlarin varsayimlarinin karar almada gergekte ne kadar etkili
oldugunun, fizyolojik olarak &l¢iilmesi amaglanmaktadir.Ornegin; bir bire-
yin yatirim kararmin belirleyicilerini saptamaktan ziyade, néro ekonomi,
yatirim kararlarinda para yanilmasinin etkisinin ne olduguyla ilgilenmekte-
dir.Temelde baslangi¢ noktasi, mevcut teorilerdir.

Bir diger elestiri noktas1 da para karsilig1 laboratuara alinan denekler-
dir.Oysa psikoloji bilimi ve benzeri insan konulu pek ¢ok bilim, yillardir
aynt yontemle insan davramiglarini agiklamaya calismaktadir.Bu, yapilan
deneylerin kontrollii olmasi agisindan bir zorunluluktur.Deneysel iktisadin
ayni yontemi, kendi kurallar1 dahilinde kullanmasi, bilimde ispat yontemle-
rinden biri olmaktan bagka bir sey degildir.

Elestirilen bir baska nokta ise, cografi farklhiliklar konusudur (U.
BARIS, Urhan, 2006).Yapilan c¢alismalar, deneyin yapildigi her bolgede
ayni1 sonuglar1 vermektedir.

Bugiin itibariyle sadece Avrupa ve ABD'de laboratuarlar vardir, bunun-
la birlikte bazi deneyler i¢in Afrika ve Hindistan bolgelerinde de ¢alismalar
yapilmistir. Bu sebeple basta belirttigimiz deneyler i¢in cografi farkliliklarin
etkisi yoktur diyebiliriz.Zaten bu tarz deneyler, insan davranislarini incele-
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mektedir ki bu da disiplinler aras1 bir ¢alisma olan néroekonomi’nin davra-
nigsal iktisat boyutunu olusturmaktadir.Bilimselligine olan katkis1 g6z 6niin-
de bulunduruldugunda, néroekonomi {izerinde 6nemle durulmasi gereken bir
konudur. Oyleki, degiskenlerin goz ardi edildigi hi¢ bir kanun ya da teori
tam anlamiyla gecerli degildir.

Ote yandan, elbette néro ekonomi avantajlarinin yan1 sira bir takim de-
zavantajlara da neden olmaktadir.Ornegin, simdilik ¢cok az iilke ekonomisin-
de uygulanmakta olan bu alana iliskin deneylerin maliyetleri, zaman alicilig1
ve denek segiminin zorlugu, gesitliligi agisindan simirliliklarla karsilagilma-
sina neden olmaktadir.Oyle ki; bir ekonomik olgu karsisinda ekonomik bi-
rimlerin davraniglari, kisilerin genetik yapilarina da bagil olarak degisebil-
mektedir.Nitekim, risk almaktan ¢ekinmeyen bireylerinin mevcudiyeti gibi,
gereginden fazla kaygili davranig sergileyenler de ayni kiimede varlik gos-
termektedirler. Cogunluga bakilarak varilacak olan bu yargilar, elbette her-
kes igin gecerli olmayacaktir.Nitekim hig¢ bir bilimde olmadig1 gibi, ndroe-
konomi i¢in de degismez, net kurallari, her durum ve kosul i¢in gegerli say-
mak yanilgi olacaktir.

Ulkelerin makro ekonomileri agisindan bakildiginda ise, néroekonomik
uygulamalar, piyasada rekabet ortamini kizistiracak ve ekonomide varlik
gosteren iireticilerin, yenilik yeteneklerini gelistirme ¢abalarini arttirmalarini
zorunlu kilacak, dolayisiyla da, hem ekonomik hem de yapisal agidan siirekli
canli bir gelisme siirecinin kapilarinin agilmasini saglayacaktir.

Sonug¢

Buraya kadar yapilan néroekonomiye iliskin incelemeler, ndéroekono-
minin iktisat bilimi ve uygulandig1 ekonomiler i¢in ne denli 6nemli oldugu-
nu ortaya koymaktadir.Calismamizda néroekonomi kavrami, tiim boyutlariy-
la ele alinarak bir takim sonuglara ulasilmistir.

Oyle ki; bu iktisat bilimi i¢inde yeni yeni sekillenmeye baslayan, 6zel-
likle noéro bilim olmak iizere, deneysel iktisatin diger bilimlerle sentezinin
bir iiriinii olarak kendini gosteren, uygulamaya konuldugu ekonomilerde
mevcut bulunan arz edenler agisindan piyasa paylarini arttirma, rekabet {is-
tiinligii saglama ve kar maksimizasyonu gibi pek ¢ok amaglarina ulasma
siirecinde, gelistirmek zorunda olduklar: stratejilere temel odak noktasi olus-
turan ve uygulanma teknigi agisindan pek ¢ok elestiriye maruz kalmig olan
néroekonomi kavrami, tiim getirileri ve siirliliklari agisindan ele alinmustir.
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Oncelikle, globallesen diinya ekonomisi iginde varlik gosteren iilke
ekonomilerinin, bu mevcudiyetlerinin devamliligini saglamalari, uluslararasi
arenada soz sahibi olabilmeleri ve diinyada olusmus olan pazardan kendile-
rine diisen paylar1 arttirabilmeleri, nitekim; bu sayede kendi vatandaglarina
refah imkan1 saglayip biiyiime trendi egilimine girebilmeleri i¢in, her seyden
once, gliclii bir makro ekonomik yap1 ve saglam temellere oturtulmus, uygu-
lanabilirligi maksimum diizeyde saglanabilmis olan, verimli ekonomi politi-
kalar1 giitmeleri gerektigi kesindir. Siirekli degisimin hakim oldugu bu tek-
noloji temelli diinyada, bir iilkenin uluslararasi her tiirlii ortamda sahip oldu-
gu haklar ekonomik gelismisligiyle dogru orantili olarak seyretmektedir. Su
anda, diinya ekonomilerinde bas gostermekte olan kiiresel ekonomik krizin
baslangi¢ noktasi ile, etkiledigi cografyalar arasindaki kilometrelerce uzakliga
ragmen bu denli tiim uluslar aras1 cografyay1 etkisi altina almis olmasinin nede-
ni, s6z konusu krizin Amerika gibi ¢ok giiclii bir ekonomi kaynakli olmasidir.
Bagka bir deyisle, ABD hiikiimetinin ekonomik giicii, tiim diinya ekonomile-
rini etkileyebilecek diizeydedir. ABD’nin bu giiciiniin kaynagi, tamamen
izledigi saglam temelli ekonomi politikalaridir. iste bu tarz ekonomik politi-
kalar, belli amag ve kriterler dahilinde, birtakim araglar vasitasiyla belirlen-
mekte ve yiiriitilmektedir.S6z konusu politikalarin giiciinii, etkinligini belir-
leyen temel faktor, amaca yonelik olarak kullanilan araglardir.

Noro ekonomi olgusu da, bu araglardan bir tanesi olarak gosterilebilir.
Nitekim; cesitli diizeneklerle, deneklerin beyin dalgalarinin izlenmesi yon-
temiyle, ekonomik kararlara etki eden degiskenler karsisinda aldiklar1 karar-
lar1 ne sekilde verdiklerinin, hangi durumlarda hangi yonde kararlar aldikla-
rinin saptanmasi temeline dayanan, noéro ekonomi uygulamasiyla, karar alici
konumundaki ekonomik birimlerin kararlarina etki eden faktdrlerin belir-
lenmesi ve buna yonelik politikalarin gelistirilmesi amaglanmaktadir.

Bu agidan bakildiginda, néro ekonomi’nin, iilkelerin makro ekonomile-
ri, mal ve hizmet piyasalari ile bu piyasalardaki rekabete olan etkisi, ayrica,
satin alacag iiriinden ne bekledigi 6nceden bilinecek olan talepkarlarin sag-
lamay1 umduklar faydanin maksimizasyonunun saglanarak tiiketimi arttiric
etki yaratmasi gibi etkileri olacagi agiktir.Ote yandan, uygulamasindaki zor-
lugu, maliyetleri ve zaman alicilig1 bakimindan néro ekonomi uygulamalari,
ilk basta tedirgin edici goriinse de, ekonomik birimleri ve ekonomiyi tasiya-
cag1r muhtemel olan zirve noktasi, tiim bu olumsuz gibi goriinen faktdrlerin
etkilerini g6z ard1 etmeye deyecektir.
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Noro ekonomi kavrami, tiim bu saydigimiz olumlu etkilerinden dolay1,
her iilkenin lizerinde yogunlagmasi gerekmektedir. Noro ekonomi biliminin
kesfi, tilkelere pek ¢ok getiriler saglayacagindan otiirii, olduk¢a dnemli bir
unsurdur. Gelecekteki muhtemel gelisimi de gbz oniine alinacak olursa, néro
ekonomi uygulamalariyla en kisa zamanda tanisan iilkeler, kendileriyle esit
konumda olan diger rakip iilkelere nazaran, rekabet {stiinliigii kazanmig
olacaklar ve dolayisiyla uluslar aras1 platformda her alana iliskin alacaklar
paylarmi arttirmig olacaklardir.
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