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Oz

Dis ticaret iilke ekonomileri icin hayati 6nemi haizdir. Her iilke ihracatinit artirmak ve dis ticaretini yénlendirmek
ister. Ihracat tesvik kredileri, ihracati artirmak icin kullamlan yéntemlerden biridir. Eximbank, diisiik maliyetli
kaynak bulmak ve ihracat yapan firmalara diisiik maliyetli kredi vermekle gdrevlendirilmis bir kamu bankasidir.
Giintimiiz sartlarinda Eximbank, ihracat kredisi tahsisini banka teminat mektubu sartina baglanustir. [hracat
yapan firmalarin Eximbank ihracat kredisine erisebilmek icin dncelikle banka teminat mektubu kredisine
erisebilmeleri gerekmektedir. Eximbankin bu tercihiyle, ihracat kredisi verme ve toplam kredi maliyetini belirleme
inisiyatifini dolayli olarak banklara devrettigi ifade edilebilir.
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Abstract

Foreign trade is vital for country economies. Every country wants to raise the exports and to conduct the foreign
trade. Export incentive credit is one of tools to increase export. Eximbank is a state bank tasked to find the low-cost
resources and to grant credits at low-cost. Currently, Eximbank makes conditional on the collateral of bank’s letter
of guarantee for allocating credits. Exporting companies need firstly to access the credit of bank’s letter of
guarantee for enabling to access the credit of Eximbank. It can be expressed that Eximbank indirectly transferred to
the banks the initiative of granting export credit and determining the total costs of credits.
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GIRIS

Gilinimiizde globallesmenin en somut sekli dis ticarettir. Cografi kesifler ve sanayilesme dis ticaret
imkanlarini artirmis, dis ticaret ise kalkinmanin temel dinamigi olmustur. ‘fhracata dayal biiyiime’ yaklasimi ile
iilkeler, sadece yurtici icin degil yurtdisi icin de mal ve hizmet iiretmektedir. Ozellikle katma degerli iiriin ve

hizmetlerle, iilkeler arasi servet transferi imkani ortaya ¢ikmaktadir. Yani sira iilkeler, sanayi gelisme ve ulusal
kalkinma saikiyle ihtiya¢ duyduklari hammadde, malzeme veya iiriinleri satin almakta, yani ithal etmektedir.

‘Ulkeler dis ticaretten faydalanmak igin iki temel sebepten dolay: dis ticarete atilir. Ilk olarak tipki
insanlar gibi iilkelerde birbirlerinden farklidir. Bu farkliliklart kullanarak karsilikli ticaret ile
getirilerini en list diizeye cikarmaya calisir. Ulkelerin dogal kaynaklara esit oranda sahip
olmamalart iiretimlerinin farklilasmasina ve ihtiya¢ duyulan mallarin da dis ticaret yoluyla en
uygun sekilde elde edilmesini gerektirmektedir. Ikinci olarak ise dis ticaret sayesinde iilkelerin
tiretimlerinde élgek ekonomilerinden daha etkin bicimde yararlanmalarina firsat tanimaktadir.’
(Krugman ve Obstfeld, 2003, s. 10).

1. DIS TICARETIN YAPISAL SORUNLARI
1.1.D1s Ticaret A8l

1980°li yillara kadar ige kapanik ve ithal ikameci bir ekonomik model uygulayan Tiirkiye, degisen sosyo-
ekonomik kosullar neticesinde disa agilma politikas1 izlemeye baslamistir. 24 Ocak Kararlar ile baslayan
ihracata dayali biiylime ve diinya ekonomisiyle entegrasyon politikasi, dis pazarlara agilma siireci ile hiz
kazanmistir. 1980 yilinda 2,9 milyar $ olan ihracat, 2016 yili sonunda 142,5 milyar $’a ulagsmistir. Buna karsin,
1980 yilinda 7,9 milyar $ olan ithalat, 2016 yili sonunda 198,6 milyar $’a yiikselmistir. Ancak Tiirkiye'nin stirekli
dis ticaret agig1 ‘ithalat ile ihracat arasindaki negatif fark’ veren bir iilke oldugu gercegi hi¢c degismemistir.

1 {stanbul Sabahattin Zaim Universitesi, isletme ve Yénetim Bilimleri Fakiiltesi, Isletme Béliimii, turgay.gecer@izu.edu.tr



Grafik 1. Tiirkiye’nin ihracat-ithalat Performansi (Milyar $)
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Kaynak: http://www.tuik.gov.tr/UstMenu.do?metod=temelist

‘Dis ticaret dengesi ise bir iilkedeki yerlesikler tarafindan, baska iilkedeki yerlesiklere satilan mal ve
hizmetler ile baska iilkelerden aldiklart mal ve hizmetlerin arasindaki fark: ifade etmektedir. Yani
kisacast mal ve hizmet ithalati ile mal ve hizmet ihracati arasindaki farktir’ (Egilmez ve Kumcu,
2009, s. 246). ‘Sirdiirtilebilir bir dis ticaret yapist ise giiniimiizde uluslararasi ticari sisteminde
ithalatin kisitlandirilmasindan ziyade ihracatin artirilmast ile elde edilmektedir.” (Altunyaldiz,
2005, s. 20) ‘Tiirkiye'de, son yillarda artan ihracat kapsaminda, yerli girdi kullanilmasina ve
istihdamin artirilmasina yénelik politikalar énem kazanmaktadir. Tiirkiye’nin artan ihracati ile
gelir ticaret hadlerinde yarattigi olumlu gelismenin stirdiirtilebilmesi, s6z konusu politikalarin etkili
ve basarili bir sekilde uygulanmasina baghdir. Tiirkiye'de 1980 sonrasinda ekonominin disa
acilmasini saglamak, kaynak dagiliminda etkinligi arttirmak ve iilke ici pazari uluslararasi sistemle
biitiinlestirmek amaciyla disa agcik, ihracata yénelik politikalarin uygulamaya baslanmasiyla
1983’ten sonraki yillarda ihracat gelirlerinde dnemli bir artis gerceklesmistir.” (Varol, 2003, s. 160).

Grafik 1'de Tiirkiye'nin tiim ihracat-ithalat performansi gorilmektedir. 1980’li yillarda yasanan stratejik
donlsiim oldukea belirgindir. Dis ticaret acigin1 yonetmek i¢in iki temel strateji s6z konusudur. Bunlardan ilki
ithalati sinirlandirmak ve ikincisi ise ihracati1 artirmak.

1.2. Para Cinsine Gore Ihracat-ithalat

Tiirkiye'nin dis ticaret faaliyetlerini basta Euro, ABD Dolar: (Dolar-$) olmak iizere Isvi¢re Frangi, Japon
Yeni, ingiliz Sterlini, Tiirk Liras1 olmak {izere ¢ok cesitli para cinsi iizerinden gergeklestirilmektedir. Ancak tiim
dis ticaret faaliyetlerinde Euro ve Dolar agirligi asikardir. 2016 yili itibariyle, toplam ihracatin %90,8'i Euro ve
Dolar bazinda gergeklestirilmis ve ithalatin %91,4'ti Euro ve Dolar bazinda yapilmstir. fhracat ve ithalat
rakamlar1 mukayese edildiginde, 2016 yili sonu itibariyle toplamda 56 milyar $ a¢ik pozisyon riski oldugu
goriilmektedir (Tablo 1). Eximbank’in; firmalarin ihracat ile ithalat faaliyetleri nedeniyle maruz kaldiklar1 kur ve
parite risklerini yonetmesi, firmalarinin risklerini hedge etmesi, en azindan ithalati yapilan mal ve hizmet
6demelerinin Tiirk Lirasina doniistiiriilmesi miimkindir.

Tablo 1. Para Cinsine Gore Thracat-ithalat (Milyar $)

ihracat 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017-10
EUR 54,8 64,4 72,6 69,2 70,0 64,2 68,7 61,3
UsD 51,7 62,0 70,2 71,9 74,7 67,9 60,7 50,6
TL 2,6 3,4 4,5 54 6,7 6,1 7,9 12,2
Diger 4,7 51 5,2 53 6,2 5,6 5,2 4,7
ithalat 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017-10
EUR 62,4 78,8 71,5 77,1 72,6 68,2 70,3 61,0
UsD 114,0 150,2 151,9 160,0 153,8 1224 111,3 110,4
TL 58 7,6 9,5 11,4 12,4 13,6 14,3 15,2
Diger 33 4,3 3,7 3,2 3,4 3,1 2,8 3,6

Kaynak: http://www.tuik.gov.tr/PreTablo.do?alt_id=1046
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1.3. Odeme Sekillerine Gore ihracat-ithalat

Dis ticarette 6deme sekillerinin genel basliklari; akreditif, mal mukabili, vesaik mukabili ve pesin 6deme
seklinde kategorize edilebilir. (Tablo 2) Yani sira akreditif; pesin akreditif, vadeli akreditif ve kabul kredili
akreditif gibi alt bagliklara ayrilmaktadir. Odeme sekilleri noktasinda, ihracatin en riskli 6deme sekli olarak kabul
edilen mal mukabili seklinde yapilirken, en az riskli olan pesin 6deme sekli ile ithalat yapilmasi, dis ticarette
Tirkiye'nin 6deme sekillerini belirlemede etkin olmadigi, ihracatin ithalata olan bagimlilig1 nedeniyle ihracat ve
ithalat yapilan tilkelerin karar verici oldugu seklinde yorumlanabilir.

Tablo 2. Odeme Sekillerine Gore fhracat-ithalat (Milyar $)

ihracat 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017-10
Mal Mukabili 67,5 81,4 87,3 93,8 102,8 95,0 94,9 81,6
Pesin 8,8 9,7 21,9 15,1 14,9 13,9 15,5 18,1
Vesaik Muk. 21,0 24,6 24,4 259 24,2 21,4 20,6 17,5
Akreditif 14,5 17,0 16,9 14,7 13,7 11,8 9,8 9,4
Diger 2,1 2,2 2,0 2,3 1,9 1,7 1,7 2,3
ithalat 2010 2011 2012 2013 2014 2015 2016 2017-10
Mal Mukabili 34,7 42,9 70,7 77,8 71,5 68,8 81,5 86,3
Pesin 95,4 111,4 108,0 117,6 119,3 95,3 77,5 63,7
Vesaik Muk. 15,0 17,4 15,0 15,5 14,9 10,7 9,0 8,1
Akreditif 32,7 60,1 35,1 33,6 29,1 24,7 21,0 20,6
Diger 7,7 9,0 7,7 7,1 7,3 7,7 9,5 11,2

Kaynak: http://www.tuik.gov.tr/PreTablo.do?alt_id=1046
1.4. ihracatin ithalata Bagimlihig

‘Ihracatin ithalati karsilama orani ortalama %60 seviyelerinde seyretmekte, Tiirk dis ticaretinin
ithalata bagimhligi yapisal bir sorun olusturmaktadir. [hracatta ara mal bagimhhig yiiksek bir tilke
olarak Tiirkiye ekonomik biiylimenin hiz kazandigi dénemde ihracatini arttirdikca ithalatint mutlak
olarak daha fazla arttirmakta, bu durum da cari agigi biiyiitmektedir.” (Kutlay, 2012, s. 115)
‘Thracat ile ithalat arasindaki giiclii tek yonlii iliski, Tirk imalat sektoriiniin ithal ara mali
tizerindeki giiclii bagimliigina bagh olarak, Tiirkiye'nin ihracatindaki artislarin ithalatta paralel
artislarla sonuglandigint gostermektedir.” (Kosekahyaoglu, 2006, s. 251) ‘Tiirkiye ekonomisinde
genel olarak mal ve hizmet ithalatinin her zaman ihracatindan daha fazla oldugu bir yapt mevcut
olmasidir. Ozellikle ara mallar1 iiretiminde ithalata olan bagimhlik bu dengesizlije neden
olmaktadir’ (Yilmaz ve Karatas, 2009, s. 57).

Tiirkiye’nin mevcut ekonomik yapisi ihracata doniik tiretim olmakla birlikte bu iiretimin gergeklesmesi
ise biiytlik 6l¢tide ithalata bagimlidir. Bu noktada, ihracatin ithalata bagimhiligy, ihracat arttikea ithalatin artmasi
durumu séz konusudur. fhracati artirmak amaciyla verilen tesvikler, dolayh olarak ithalatin artisina neden
olmaktadir. Kritik nokta, bu fasit dairenin kirilmasi, ithalata dayali olmayan ihracatin yapilandirilmasidir. Katma
degeri ylksek mallarin ihracati 6nemlidir. Katma degerli mal ihracati i¢in ise katma degerli mal iiretimi ve bunu
saglayacak teknolojik doniisiim gerekmektedir.

2. EXIMBANK

‘Tiirk Eximbank, 31.03.1987 tarih ve 3332 sayili Kanunun Bakanlar Kurulu'na verdigi, Devlet
Yatirim Bankasi’'ni mal ve hizmetlerin ithalat ve ihracati ile yurt dist miiteahhitlik hizmetlerinin, dis
yatirimlarin ve yurt ici yatirim mali imalat ve satisinin kredilendirilmesi, finansmani, desteklenmesi,
sigorta ve garanti edilmesi konularinda yeniden duzenleme yetkisine istinaden, 87/11914 sayili
Kararname ile belirlenen esaslar dahilinde; Devlet Yatirim Bankasi’nin 6zel hukuk hiikiimlerine tabi
bir Anonim Sirket haline déniistiiriilmesi ile kurulmustur. Tiirk Eximbank uluslararasi
smiflandirmaya gére resmi destekli ihracat finansman kurulusu olarak 1987 yilinda faaliyete ge¢mis
ve 1988 yili basinda programlarini fiilen uygulamaya baglamistir. Tiirk Eximbank, Tiirkiye'de
ihracatin kurumsallasmis tek asli destek unsuru olarak, ihracatin desteklenmesine yénelik
politikalarda 6zel bir 6neme sahiptir.” (Eximbank, 2016, s. 20)

Eximbank asagida listelenen basliklarda ihracat tesviki vermektedir.

‘Kisa Vadeli [hracat Kredileri

= Reeskont Kredisi

= Sevk Oncesi [hracat Kredileri

» [hracata Hazirlik Kredileri

» Dis Ticaret Sirketleri Ihracat Kredisi
= KOBI Ihracata Hazirlik Kredileri
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= Sevk Sonrasi Reeskont Kredisi

Orta-Uzun Vadeli Ihracat Kredileri

» [hracata Yonelik Isletme Sermayesi Kredisi

» [hracata Yonelik Yatirim Kredisi

=  Marka Kredisi

=  Avrupa Yatirim Bankasi Kredisi

= Yurt Dist Magazalar Yatirim Kredisi

»  Ozellikli [hracat Kredisi

* Gemi Insa ve [hracati Finansman Programi

Déviz Kazandirict Hizmetler Kapsamindaki Krediler

= Turizm Kredisi

= Uluslararasi Nakliyat Pazarlama Kredisi

= Yurtdisi Miiteahhitlik Hizmetleri Teminat Mektubu Programi

= Yurtdist Miiteahhitlik Hizmetleri Képrii Kredisi

= Déviz Kazandirici Hizmetler Kredisi

= Yurt Disi Fuar Katilim Kredisi (Eximbank, 2017)

‘Genel bir ifadeyle ihracat tesvikleri, ihracat¢inin, ihrag edecegi malin tiretim éncesinden baslanarak
liretim, pazarlama ve nihai tiiketiciye ulasma siirecinde c¢esitli yéntemlerle Ozendirilmesidir’
(Ersungur ve Yalman, 2009, s. 82). ‘Thracat tesvikleri dar ve genis anlamda olmak tizere iki sekilde
ele alinabilir. Dar anlamda ihracat tesvikleri, ihracat siibvansiyonlarini kapsamaktadir.” (Inci ve
Sahbazov, 2000, s. 177). ‘Genis anlamda ise; ihracat¢ilarin ihracatta karsilastiklart giigliikleri
ortadan kaldiracak ve satislarini gelistirmek icin dinamik bir sistem kurmalarina yardimci olacak
biitiin diizenlemeleri icerir.” (Uzay ve Uzay, 2004, s. 186).

Eximbank verdigi biitiin ihracat tesvik kredileri i¢in gayri nakdi kredi limit tahsis edilen yurtici veya
yurtdis1 bankalar tarafindan verilen ‘devredilebilir dévizi natik kesin teminat mektubu’ (Eximbank, 2013) kabul
etmektedir. Genel kural olarak, Eximbank, banka teminat mektubu getirebilen firmalara ihracat kredisi
vermektedir. Thracat kredilerini sadece ihracatin artirlmasi icin degil, ihracat hacminin muhafazas: i¢in de
gereklidir. Eximbank’in bugiinkii uygulamasinin arkasinda, kredi riskine katlanmak, yaygin sube ag1 ve teknik
personel istihdam etmek yerine, bankalari araci olarak kullanarak ihracat yapan firmalara ulasma stratejisi
yattig1 diistiniilmektedir. Kredi riski maliyetleri ile operasyonel maliyetleri ihracat yapan firmalara yansitmak
yerine, teminat mektubu maliyeti seklinde somutlasan aracilik maliyetini ihracat yapan firmalarin katlanmasinm
daha etkin bulunmaktadir. Eger katlanilacak kredi riski ve operasyonel maliyetler, aracilik maliyetlerinden daha
yliksek ise bu strateji makul kabul edilebilir. Eger katlanilacak maliyetler, aracilik maliyetlerinden daha diistiik ise
bu strateji tartisiimalidir. Teorik olarak yurtdisi firmalarin analizine dayali ihracat sigortasi yapilabilecegi,
ihracat sigorta limiti, sliresi ve maliyeti belirlenecegi asikardir. Yukarida ifade edildigi lizere, operasyonel
maliyetleri gerekgesi ile yurticinde 6rgilitlenme faaliyeti tartisirken, ihracat yapilan firmalarin nasil analiz edildigi
ve bu firmalardan olan alacaklarin nasil sigortalandigi hususlari dikkat ¢cekmektedir.

Bu noktada, Eximbank’in agirlikli olarak banka teminat mektubu (gayri nakdi kredi) karsiligi ihracat
kredisi vermesinin problematikleri su sekilde siralanabilir:

1. Bankalar, ihracat yapan firmalardan uygun gordiiklerine teminat mektubu (gayri nakdi kredi) limit
tahsis etme saldhiyetine sahiptir. Stratejik olarak desteklenmesi gereken ‘hracat yapan firmalarin’ ihracat
kredisine erisebilmek icin dncelikle gayri nakdi kredisine (teminat mektubu limitine) erismesi gerekmektedir.
Bu durum, Eximbank’in hangi ihracat yapan firmay1 tesvik edecegini belirleme inisiyatifini dolayli sekilde
bankalara devrettigi gibi bir goriiniim ortaya koymaktadir.

2. Bankalar belirledikleri teminat mektubu limitleri ile ihracat yapan firmalarin ne kadar ihracat tesvik
kredisi alabilecegini belirleme inisiyatifini de ellerinde tutmaktadir. Ornegin 100 milyon $ ihracat kredisine
ihtiya¢ duyan bir firmaya, sadece 10 milyon $ teminat mektubu limiti verilmesi halinde 10 milyon $ ihracat
kredisi tahsis edebilir. Stratejik olarak desteklenmesi gereken ihracat yapan firmalar veya ihracat mallan
0zelinde, yetersiz ihracat kredisi ihtimali irdelenmelidir.

3. lhracat kredisine erisim icin bankalar tarafindan tahsis edilen teminat mektubu kredisinin toplam
maliyeti 6nem arz etmektedir. Gliiniimiizde teminat mektubu kredisi komisyon ticreti yillik %4-%0 arasinda
degisebilmektedir. [hracat kredi maliyeti ne kadar diisiik olursa olsun, bankalar bu maliyetleri ilave teminat
mektubu komisyonu (yillik %4) ile alinan diger iicret ve komisyonlarla yiikseltme ihtimali s6z konusudur.
Ornegin, yillik %8 faiz orani iizerinden ihracat kredisi alabilen bir firmanin ilave yillik %4 teminat mektubu
komisyonu ile toplam kredi maliyeti %12 oranina ulasabilir.

4. Thracat kredisine erisim icin bankalar tarafindan tahsis edilen teminat mektubu kredilerinin teminat
sartlar1 da dikkate alinmahdir. fhracat yapan firmalar ihracat kredisine erisebilmek icin almak zorunda olduklari
teminat mektubu kredisine erisim icin kosullar1 agir teminatlar1 bankalara vermek zorunda kalabilir.
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http://www.eximbank.gov.tr/TR,547/ihracata-yonelik-yatirim-kredisi.html
http://www.eximbank.gov.tr/TR,580/turizm-kredisi.html

Gayrimenkul ipotegi, nakit blokaji vb. sartlar ileri siiriilebilir. Bu teminatlarin temini ve tesisi icin ilave maliyetler
s6z konusudur.

5. lhracat kredisine erisim imkam saglayan bankalarin, dis ticaret islem komisyonlari, déviz alis-satis
farklar1 gibi ilave gelir imkanlar1 da hesaplamalarda 6nem arz etmektedir. Yam sira istiraki veya anlasmali
sigorta firmalar1 lizerinden ihracat sigortasi, nakit blokaji, ortalama mevduat bakiyesi kosulu, bireysel kredi,
kredi karti, kurumsal kredi kullanim performansi gibi bankalarin diger kredi iiriinleri kullanim zorunlulugu ve
bunlar icin katlanilan ilave maliyetler ihracat yapan firmalarin karsilasabilecekleri kosullar arasindadir.

Daha yiiksek miktarda ihracat kredisi vermenin dis ticaret kompozisyonunu sekillendirmek i¢in yeterli
olmadig1 goz ard1 edilmemelidir. Dis ticaretin yapisal sorunlari olan ihracatin ithalata bagimlilig1 ve ortaya ¢ikan
fasit daire, katma degerli mal ihra¢ etmek icin katma degerli mal iiretme geregi, dis ticaretin para cinsi, mal
gruplary, teslim ve 6deme sekilleri ile bélgeler bazinda yonlendirilmesi hususlar1 goéz éntinde bulundurulmalidir.

SONUC

Turkiye, mevcut dis ticaret kompozisyonu nedeniyle, ihracatini ne kadar artirsa artirsin siirekli dis
ticaret acig1 vermeye devam eden bir ililke konumundadir. ihracatin ithalata bagimhilig), dis ticarette Euro ve
Dolar agirhigi, ihracatin ¢ogunlukla mal mukabili, ithalatin akreditif ve pesin 6deme sekillerinde yapilmasi,
ihracatin FOB ve ithalatin CIF teslim sekilleri {izerinden gerceklesmesi, ihracatta Avrupa, Ortadogu ile komsu
iilkelerin ve ithalatta ise Avrupa ve Uzak Dogu'nun agirligi énem arz etmektedir. Bu nedenle Eximbank, sadece
ihracat:1 tesvik eden banka (export bank) fonksiyonunu degil, ticari unvanina yakisir sekilde, ihracatin ithalata
bagimhligin azaltan, dis ticaretin genel kompozisyonu sekillendiren, ihracat1 ve ithalati yonlendiren stratejileri
belirleyen ve uygulayan ‘thracat-ithalat bankast’ (export-import bank) fonksiyonunu yerine getirmesi beklenir.

Eximbank, ihracat ve ithalat yapan firmalarin kur ve parite risklerini yonetmek, firmalarin déviz bazinda
o6deme yiikiimliliklerini Tiirk Liras1 bazina indirgemek ve dis ticaret aciginin doéviz etkisini minimize etmek
amaciyla ‘hedging bankast’ roli ustlenebilir. Bu sayede dis ticarette Euro ve Dolar agirhigi azaltilirken, dis
ticaretin Turk Lirasi bazinda yapilmasi stratejisi i¢in bir adim atilabilir. Yani sira Eximbank'in kaynak ihtiyaci ve
kaynak cesitliligi i¢cin; (a) en azindan kamusal mevduat kaynaklarina erisimini kolaylastirmak adina ‘mevduat
bankast’ fonksiyonu ile (b) ihracat ve ithalat yapan firmalarin tiim dis ticaret islemlerine (akreditif, vesaik
mukabili, mal mukabili, sigorta ve navlun 6demesi vb.) aracilik hizmetleri saglayan ve bu vesileyle bankacilik
hizmet geliri elde eden ‘dis ticaret bankast’ (foreign trade bank) fonksiyonunu yerine getirebilir.

Eximbank’in gelistirecegi ‘icsel kredi derecelendirme modeli’ (internal rating model) sayesinde ihracat
yapan firmalarin kredi limiti, teminat sartlar1 ve kredi kullanim kosullarini1 kendisi belirleyebilir. Bu sayede
stratejik olarak desteklenmesi gereken ihracat yapan firmalarla dogrudan temas kurulmasi, gerekli ihracat tesvik
kredisinin tahsisi, sadece banka teminat mektubu sarti olmaksizin genel kredi sézlesmesi (a¢ik kredi) ve ihracat
alacaginin temliki gibi makul teminatlar1 iceren bir sisteminin gelistirilmesi, toplam kredi maliyetinin
diistriilmesi gibi bircok rasyonel islemler yapilabilir.

Ozetle, ihracat yapan firmalar, Eximbank tarafindan saglanan ihracat tesvik kredisine erisim icin banka
teminat mektubu kredisine erismek zorunda birakilmamali, maliyetli ve mesakkatli biirokratik siirecleri agsmak
durumunda kalmamalidir. Eximbank, ‘ver banka teminat mektubunu, al ihracat tesvik kredisini’ kolayciligindan
kurtulmalidir.
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