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en önemli sebebi yüksek kâr getirisi olmaya

. 
 
Anahtar Kelimeler: Faiz, Kâr, Murâbaha, Karz-

Gelir. 
 

Abstract 
Increasing the Income Sources Other than Murâbaha at 

Participation Banks 
The purpose of this study is to research of participation in the bank 

out of Murâbaha to investigate the methods for increasing the sources of 
income.  

In today's participation banks murâbaha method is used at a rate of 
over 90% for profit. Whereas; in terms of understanding the classical law of 
this method, it has many disadvantages and still some scholars do not allow 
in the Murâbaha practice for its present form. Also, murâbaha is not a 
convenient method to obtain high profits. Especially; this method has many 
disadvantages in the inflationary period.  

In this study, it is put forward that participation banks can be used as 
a qard-i hase in the financing method. Taking the money which is paid by 
customer as costs and inflation differeces will be an application that makes 
three sides happy: Investor is satisfied, because; he has kept the value of 
money by getting the inflation difference. In inflationary period, neither 
interest banks nor participation banks pay interest and profit above inflation. 
The participation bank is satisfied, because; he has taken the costs and he 
has not entered into a loss because of the credit he has given. In inflationary 
periods, for participation banks, the best way to protect themselves is to use 
murâbaha method instead of gard-i hase.  

The most appropriate way to bring high profit appears as müsarake. 
If necessary, participation banks must set up a joint research committee with 
which company they should seek to make müsarake.  
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One of the major income sources of the interest rate banks is the 
items in noninterest. Even if participation banks do not  use  all of these 
resources, they can use a significant portion and in this way they can earn an 
income that can meet the rent and personnel costs. In the world, the income 
which the banks get from non-interest income is up to 40 %. In Turkey, this 
ratio changes between 30% and 20% according to years.  Non-interest 
income helps banks to increase the number of branches and in this way it is 
helping to grow. As long as participation banks do not enlarge the number 
of branches, they will not be able to have the opportunity grow up more.  

In recent years participation banks although they relatively increase 
the number of branches, they can not get their share from the financial 
markets in the same proportion. The most important reason of this is to take 
shelter in Murâbaha method that does not have high profits. Participation 

 want to grow more, certainly must turn  other sources which 
makes more income.  

 
Key Words: Interest, profit, Murâbaha, Karzai-i Hasen, non- 

interest income.  
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1.1. Mudârabe 
Mudârabe,1 

mudârabeyi bir finans yöntemi olarak kullanabilmektedirler.  

 
Tü

2 
lam 

oran % 1-  
Biz

 
-

sürer. 
sanatkârlara ecîr- -

-i 
-

                                                 
1  Hanefî mudârebe 

  derler. 
2  

Yöntemleri (T -  
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ödemekle yükümlü 1 -
- -i 

-

ümlülük genel ihmalden kaynaklanan bir sorumluluktur. 

na göz koyan 

2

ildir. Bununla birlikte anapara üzerinde olmasa bile, kâr 
 

a 

 3 Ecîr-i 

                                                 
1  Sami H. A. Hamoud, - - - -

, Kahire 1976, s. 443  446. 
2  - el-Ümm 261; Abdullah b. Yusuf 

ez-Zeylaî, -Râye li- -Hidâye, I-IV, Kahire 1938, IV,141. 
3  Ferâiz 8. 
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ödetm  
 

 

1  

fazla kâr elde edilir
 

 
1.2. Murâbaha 

2 Hukuki 

 

-
-

                                                 
1  Vehbe ez-Zühaylî, el- - -  IV, 

849. 
2   
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1 

söylemektedirler.2 
 

el finans 
yöntemi olarak kalmaya devam edecektir. Ancak günümüzde uygulanan 

-
vermek gibi-  

lmaya 

3 B

4   

-
 

olarak m

                                                 
1  

 
( ), 27-28 Nisan 2012, Konya, s. 220-226. 

2  
  ( ), 

27-28 Nisan 2012, Konya, s. 169-171. 
3  http://www.istanbul.edu.tr/wpcontent/uploads  
4  http://www.tuik.gov.tr/PreHaberBultenleri.do?id=21684 
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1 Sukûk muamelesinde sertifika ihrac eden taraf , 
murâbaha alan  ve fon da em

2  
Murâbaha üzerine çok fazla yorum yapmak mümkün olmakla 

 
 
1.3.  

sahibi 

belirlenen orana göre yüklenilir.3  

kâr paylar
 

                                                 
1  

Finansal Araç Ol  
( ), 27-28 Nisan 2012, Konya, s. 334. 

2  Hamdi Döndüren, 
eri (

08- -250. 
3  , s.346-347. 
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ekipleri kurup  
 
1.4. Selem 

1 

irtibatland

2 yüzünden teslim 
 

yoluyla piyasada bulunmayan mallar elden ele, dilden dile sanal olarak el 

bilinmektedir.3  

                                                 
1  Buhârî, Selem, 1, 2, 7; Müslim, Müsâkat, 128; Ebû Dâvûd, , 55. 
2  - -32, 34-  
3   Kredi ve Finans 

Yöntemleri, s. 236.  
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kullanmak üzere sözl

Sonra 

 

 

1  

sermaye

 

                                                 
1   Kredi ve Finans 

Yöntemleri, s. 251. 
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-müvekkil, ikincisinde rabbülmâl-
mudârib hükümleri geçerlidir. 

 
 

 

k maliyetli bina 

  

olarak bilinir. He

e süre tayininin gerekmemesi, 

1  

yöntemidir.  
 

eli ödeyerek söz gelimi bir 

birini 150 

mil
                                                 
1  , (2001), XXIII, 393-

394. 
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-

an elde edilen 

1  

rabbülmâl-
-

mümkündür. 

 
 

 
Leasing kel

ir 

 

 konu mallar (lease-hold), genellikle orta ve 

lisans, patent ve marka gibi haklar da kiralamaya konu olabilir. Günümüzde 
                                                 
1   Kredi ve Finans 

Yöntemleri, s. 252. 
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1  

leasing tipi mevcuttur. 
a. Finansal Kiralama (Financeal Leaseing): Finansal kiralama, 

makina-

türüdür. Bu kiral

(makina-

getirir.2 
Her ne kadar kiralayan mevcudun sahibi ise de, mukavele süresince 

- 3  
 Bu tip 

 -purchase) 

(non-

 

4  

                                                 
1  Cevat Gerni, , TOBB Yay., Ankara  1990, s.107. 
2  Gerni, , s.108. 
3   
4  , s.158. 
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1  

(sale and lease-

lease), ortak kiralama (joint venture lease), deneme süreli kiralama (trial 
period lease), senen ödemeli kiralama (skipped payment lease), brüt (gros) 
ve net kiral 2  

 

 
Safka

olurs

-

3 
ây

4  

                                                 
1  Gerni, , s.109-110. 
2  Gerni, , s.110. 
3  i 119. 
4  Buhârî,  14, 50; Ebû Dâvûd  12; Tirmizî, Ahkâm 17. 
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Netice itibariyle leasing prensip olarak caiz olan bir muameledir. 

 

 Bu metot 

 

 
1  

edebilme
2  

 
1.7. Karz-  

menfaat ve faiz beklentisi olmadan verilen ödünç para için karz-
3 

yöntemle ka
-

                                                 
1  

  
( 08-  

2   Kredi ve Finans 
Yöntemleri, s. 249. 

3  el-Bakara, 2/245. 
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sahibinin kâr 
 

nin 

 

 
 

1 
  

  
1 Albaraka 7.06 9.01 
2 Kuveyt Türk 6.73 7.33 
3 Türkiye Finans 6.41 7.81 
4  7.17  
  6.84 8.05 

 

sahiplerine ise %1.37 kaybettirmek su

alarak karz-

 

vermelerinin en güvenilir yolu karz-
-

bilirler. Bu 

                                                 
1  http://www.tkbb.org.tr/kar-payi-dagitim-oranlari  
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talep edemezler, fakat enflasyon fark

bankal
1 

k 
 

Karz-

sebebiyle banka

 
Karz-

 Tüccar 

görünmemektedir. Ancak özellikle enflasyonist dönemlerde karz-

 
malla ancak geçimini temin edebilmekte, daha fazla kâr elde 

                                                 
1   

), 08-
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masraf + enflasyon -

 
 

 

 

1 

 
 

2 
Bankalar  Asgari Ücret Azami 

Ücret 
1 EFT Ücretleri 0 500 TL 
2 Havale Ücretleri 0 500 TL 
3 Swift (Döviz Transferi) Ücretleri 10 TL 1000TL 
4  150 TL 400 TL 
5  100 TL 1500 TL 
6 Ekspertiz Ücreti 225 TL 3200 TL 
7 Acil Ekspertiz Ücreti 1260 TL 3200 TL 
8  0 5000 TL 
9  27 TL 1063 TL 
10  88 TL 170 TL 
11 Ferdi Kaza Sigorta Ücreti 50 TL 1250 TL 
12 Kasko Poliçe Bedeli 450 TL 2000 TL 
13  0 1500 TL 
14  0 3000 TL 
15 

Komisyonu 
50 TL 750 TL 

                                                 
1  Bu

 
2   http://www.hangisi.net/kredi-karti/faiz-disi-banka-gelirleri ).                     



 
 
 

25 
 

16  100 TL 1500 TL 
17  0 500  TL 
18  0 800  TL 
19 i 0 50   TL 
20 Ekstre Ücreti 0 40   TL 
21  5 TL 10   TL 
22 

Bedeli) 
2 TL 100  TL 

23 Kart Yenileme Ücreti 0 25   TL 
24  5 TL 10   TL 
25 Mil Puan Hizmet Ücreti 15 TL 100  TL 
26 Katalog Ücreti  5   TL 
27 Sanal Kart 0 2,50 TL 
28 Hesap Özeti 0 55   TL 
29  1 TL 5   TL 
30  0 30   TL 
31 

Verilmesi 
0,5 TL 100   TL 

32 Hesap Açma 0 15   TL 
33 retleri 0 50   TL 
34  150 TL 1000   TL 
35  5 TL 35   TL 
36  0 24   TL 
37  0 300   TL 
38  0 25   TL 
39 Çek Bildirim Ücreti 0 150   TL 
40 KKB Çek Bilgileri Raporu Ücreti 2 TL 112   TL 
41  5 TL 750   TL 
42 Çek Karnesi 1 TL 1000   TL 
43 Seyahat Çeki 20 TL 1000   TL 
44 Vize Ücretleri 2,5 TL 100   TL 
45 Hediye Çeki Düzenlenmesi 5 TL 20   TL 
46 Çek Sorgulama Ücreti 0,5 TL 100   TL 
47 

komisyon ücretleri) 

0 900   TL 

48  10 TL 100   TL 
49  0 20   TL 
50  0 2   TL 
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51 Rehin  0 100   TL 
52  5 TL 500   TL 
53 Kasa Depozitosu 75 TL 1000   TL 
54  1 TL 8   TL 
55  1,5 TL 750   TL 
56  0 50   TL 
57 Referans Mektubu Düzenleme 25 TL 400   TL 
58 Telefon, Faks ve Posta Ücretleri 2 TL 50   TL 
59 Para Bozma ve Tümleme  10   TL 
60  0 40   TL 

 

 

-

seviyesinde bulunuyordu.1 

2 

 

e kadar çok olursa, 
faiz gelirinden kendilerine net olarak kalacak olan kâr o kadar fazla 

 

3 
onlar

                                                 
1  Hakan Atasoy, -

. 34. 
2  tbs_temel_ 

gostergeler_haziran_2015 .pdf ,      
3  Faizli bank  

mudârab

 kulla  
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k

gerekir. 
 

-  

özel bankalara nispetle ücret alabilecekleri pek çok kalemden 

-
-

- dir.  

-
h

-

süre ile karz-
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Sonuç 

tem enflasyonist olmayan 

 

-
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