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Iktisat, matematigin en yogun kullamldigt sosyal bilimlerden birisidir. Matematigin
sosyal bilimlerde bu kadar fazla kullanimas: giiniimiiz iktisat¢ilar: tarafindan
elestirilmektedir. Iktisadi teorileri aciklama giicii matematik araciligiyla artarken sosyal
bir bilim olan iktisatta, insanlarin gercek davramiglarini agiklama giicii ise matematik
ile azalmaktadr. Bu nedenle iktisat, matematigi bir amag olarak degil bir arag olarak
kullanmasi gerekmektedir. Ayrica, iktisat insan davranmglarint daha gergekgi bir sekilde
agiklamak igin psikoloji, sosyoloji, felsefe gibi disiplinlerden de faydalanmasi elzemdir.
Iktisattaki bu durumdan hareketle, giiniimiizde bireylerin ana akim iktisattaki gibi
rasyonel olmayabilecegi, simirli bir irade ve hesaplama giiciine sahip olduklar:
diigtincesi hakim olmaya baslamistir.

Ana akim iktisadi diistincedeki temel varsayimlarin gercek dist oldugu ve bunlarin daha
gergekgi olmast igin psikoloji ve iktisadi birlestiren iktisat alam davramissal iktisat
olarak karsumiza ¢ikmaktadir. Calismada ise davranissal iktisadin tarihsel geligimi ele
alimmistir. Bu kapsamda iktisadin psikoloji ve matematik ile olan iliskisiyle baslayan
calismada birinci kusak ve ikinci kusak davramssal iktisat tarihsel olarak incelenmistir.

Anahtar Kelimeler: Davramssal Iktisat, Davranissal Iktisadin Tarihsel Gelisimi, Iktisat
ve Psikoloji
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Research Article

Economics is one of the social sciences where mathematics is extensively used. The
heavy reliance on mathematics in the social sciences, however, has been criticized by
contemporary economists. While the explanatory power of economic theories increases
through mathematics, the ability of economics, a social science, to explain real human
behaviors diminishes. Therefore, economics should utilize mathematics as a tool, not a
purpose. Furthermore, economics must draw from disciplines such as psychology,
sociology, and philosophy to explain human behaviors in a more realistic manner. Based
on this state of economics, the prevailing notion today is that individuals may not be as
rational as mainstream economics assumes, and they may possess limited willpower and

computational abilities.
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The fundamental assumptions in mainstream economic thought are considered

unrealistic, and, to make them more realistic, the field of behavioral economics, which Cite this article as:

Tepeler, M. 1.- Akan, Y. (2023).
The Historical Perspective on the

. P s : i Development  of  Behavioral
development of behavioral economics is explored. Within this scope, the study begins Economics. Anasay 26, 64-77,

combines psychology and economics, has emerged. In this study, the historical

with the relationship between economics, psychology, and mathematics. It provides a

historical analysis of first-generation and second-generation behavioral economics.

Keywords:Behavioral Economics, The History of Behavioral Economics, Economics
and Psychology.

1. GIRIS

Iktisat, iiretim ve tiiketim faaliyetlerinin bir biitiiniinii ifade etmektedir (Demir, 2013). Son
yillarda iktisat alaninda yapilan tartisma ve arastirmalara bakildigi zaman, bu alanda yeniden
tanimlamalara ihtiya¢ duydugu gézlenmektedir. Iktisat, 1980 sonrasinda diinyada meydana gelen
biiyliik degisimlerle beraber daha once iizerinde yeterince durulmayan bircok durumla karsi
karstya kalmistir. Krizler, ¢evre kirliligi, sosyal ikilemler, dogal kaynaklarin yok olmas1 gibi
temalar iktisadin halihazirda sahip oldugu araclariyla c¢ozebilecegi sorunlar degildir. Bilgi
teknolojisindeki gelismeler, psikoloji, sosyoloji gibi alanlardaki bulgularla birlikte bu yonde bir
degisimin isareti olarak belirmistir. iktisadin 21. yiizy1l diinyasmin sorunlarini ¢dzebilecek ve
gelismeye agik yeni bir yapilandirmaya ihtiyaci bulunmaktadir (Acar, 2016). Bu y6nde hem
sorunlara hem de gelismelere ayak uyduran bir yapilandirma, iktisadin sosyal bir bilim olmasinin
da gerekliligini ortaya koymaktadir.

Iktisat, kaynaklarin bireyler ve firmalar tarafindan nasil tahsis edildigini arastiran bir bilim
oldugundan fizigin kimyayi, arkeolojinin antropolojiyi ve ndrobilimin biligsel psikolojiyi
aciklamasma yardim ettigi kadar psikolojinin de iktisadi agiklayict bir tarafi bulunmaktadir.
Ancak, ekonomistler rutin olarak psikolojiden elde edilen bulgularla biiyiik 6l¢iide ¢elisen tutarsiz
modeller kullanmaktadir (C. Camerer, 1999). Modellerin tutarsiz olmasinin nedeni, iktisat bir
bilim olma yoniinde ilerlerken zamanin kosullarina gére harekete sahip olmasidir.

Teori, karmasik diinyanin anlagilir olmasini saglamak amaciyla basitlestirmeler
yapmaktadir. Bazen bir sosyal ve iktisadi bir durumu matematigin diline uygun hale getirmek i¢in
basitlestirme Oyle bir hale gelir ki gercek hayat ile teori arasinda kurulmasi beklenen iliski
neredeyse kopma noktasina gelebilir. Bu nedenle iktisada yoneltilen tenkitlerden en 6ne ¢ikani,
iktisadi teorilerin ger¢ek insan davraniglarmi agiklamaktan uzaklagsmasidir (Demir, 2013).
Gittikce hayatin gergeklerinden uzaklasan iktisadi yaklasim daha gercekei olma yolunda ilerleyen
yeni bir iktisadi alana kapilarini aralayacaktir. Bu alan1 davramigsal iktisat olarak ortaya
cikmaktadir.

Davranigsal iktisat tanimlanacak olursa, bireylerin karar verme asamalarinda bilissel,
kiiltiirel, psikolojik ve sosyal faktorleri de dahil ederek inceleyen ve bu dogrultuda ana akim (neo
klasik) iktisat analizindeki birey bakis agisina itiraz eden bir iktisat okulu olarak ifade edilebilir
(Kirmizialtin, 2021). Davranigsal iktisat, optimizasyona dayali geleneksel iktisadi teorilere etkin
alternatifler olusturmak i¢in psikoloji, sosyoloji, felsefe ve diger sosyal bilimlerden elde edilen
kanitlar1 kullanmaktadir (C. F. Camerer, 2014).

Davranigsal iktisat; ekonomi ve psikoloji unsurlarini birlestirerek, insanlarin gergek
yasamda nasil ve neden boyle davrandiklarini anlamak i¢in geleneksel ekonomik varsayimlarin
degiskenlerini kullanmaktadir (Littman vd., 2022). Gelismekte olan davranigsal iktisat alani
rasyonel karar vermenin genel kabul gérmiis modeli ile gergek insan davranisi arasindaki
farkliliklar siklikla tanimlamistir. Genellikle “anomaliler” veya “yanliliklar” olarak adlandirilan
bu farkliliklar, saha deneylerinin yani sira laboratuvar ortamindaki kontrollii deneylerle de
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gosterilmistir. Bu tiir davraniglar iktisatta optimal kararlar alan insan1 benimseyen geleneksel
anlayisla hareket edenler igin kafa karistirict sonuglar olarak belirtilmistir (Frenkel vd., 2018).
Aslinda, geleneksel iktisatta sorgulanan beklenenin digindaki sonuglar bazi durumlarda
davranissal iktisadin doniim noktas1 haline gelmistir.

Davranigsal iktisat, 6zellikle karar alirken karmasik durumlar oldugu zaman ve optimallige
ulagsmanin zor oldugu durumlarda yararhidir (C. F. Camerer, 2014). Genel olarak davranigsal
iktisat, kararlarin alindig1 siiregleri ampirik olarak kurmaya calisan pozitif bir bilimdir. Son
yillarda davramigsal iktisat, iktisadin ana akimi haline gelmistir. Bu alan, gercekte insanlarin
standart cergevelerimizde varsayildigi gibi davranip davranmadigini sorgulayarak kanonik neo-
klasik fiyat teorisi modellerinin siirlarini arastirmaktadir (DeAngelo & McCannon, 2022).
Dolayisiyla, davranigsal iktisattaki bir¢ok teori sorgulaniyor olsa da artik halihazirda kendini ana
akim iktisadin i¢ine niifuz ettirerek varligini stirdiirmeye devam ettirmektedir.

Insanlarin karar verme davramslarinin arkasindaki giic ve ilkelerin incelenmesine katki
saglayan davranigsal iktisat alan1 hizla biiyiimektedir. Davranigsal iktisat, bireylerin her zaman
rasyonel hareket edecegi inancina dayanmamaktadir, bunun yerine duygular, biligsel 6nyargilar
ve diger i¢ ve dis baskilar gibi baglamsal etkileyicileri hesaba katmaktadir (Ariely, 2010).

Davranigsal iktisat, Birlesmis Milletler Kalkinma Hedeflerinin (UNSDG) ti¢iinciisii olan,
hem bireylerin hem de toplumun sagligin1 ve refahin1 artirma potansiyeline sahip sekillerde
ekonomik karar vermeyi gelistirmek ic¢in psikolojiden gelen iggdriilerden faydalanmaktadir
(Siegel vd., 2021). Ote yandan pek ¢ok hiikiimet davranigsal kamu politikalar iiretmek amactyla
davranissal iktisat icgorii merkezleri kurmuslardir.

Davranigsal iktisat, insanlarin genel olarak ekonomik kararlari nasil aldiklarin1 anlamak
i¢in psikoloji bilimini kullanan bir aragtirma alanidir. Bu alan son zamanlarda, insanlar kararlari
degerlendirirken, riskleri ve ddiilleri kategorize ederken ve bunlarm birbirleriyle nasil etkilesime

girdigini incelerken beynin roliine bakan néroekonomiye dogru genislemistir (Loewenstein vd.,
2008).

1970’lerden itibaren davranigsal iktisat alaninda ¢aligma yapan iktisat¢1 ve psikologlarin
sayisinda bir artig yagsanmistir. R. Thaler, Colin Camerer, G. Loewnstein ve M. Rabin gibi isimler
tiiketici tercihlerinden, tasarruf davranmislarina, karar almadan finans alanina kadar davranigsal
iktisatta pek ¢cok konuda 6nemli katkilar sunmuslardir. 1980 sonrasi ise davranigsal iktisat alan
olarak daha kurumsal bir yapiya kavusmustur. Alanla ilgili ¢esitli topluluklar ve dergiler ¢ikmaya
baslamistir. Bu donemde alanla ilgili temel ders kitaplar1 ve derlemeler hazirlanmistir.

2001 yilinda Akerlof, Spence ve Stiglitz asimetrik bilgi altinda piyasalarin isleyisine
yonelik caligmalar1 dolayisiyla Nobel odiiliinii paylasmislardir. Akerlof “Behavioral
Macroeconomics and Macroeconomic Behaviour” baglikli Nobel konusmasinda karsiliklilik, adil
olma, kimlik, kayiplara verilen tepki gibi davranigsal kavramlarin 6nemine vurgu yapmistir
(Akerlof, 2002).

2002°de ise iktisat alanindaki Nobel 6diilii ise Daniel Kahneman ve Vernon Smith
tarafindan paylasilmistir. Kahneman, psikoloji ¢aligmalarini iktisat bilimine entegre etmesi ile
odiile layik goriiliirken V. Smith ise ampirik iktisadi analizlerde laboratuvar deneylerini basarilt
bir ara¢ olarak kullanmasi nedeniyle 6diilii almistir (E. Ruben & Dumludag, 2015). 2017 yilina
gelindiginde ise Richard Thaler Nobel &diiliiniin sahibi olmustur. Bu gelismeler 1s18inda
davranigsal iktisat ana akim iktisatta kendine yer bulma konusunda hizli hareket etmektedir.

Caligmada ise iktisatta bir ¢alisma alani olarak davranigsal iktisadin ge¢misten giiniimiize
dogru bir bilim dali olarak gelisimine yer verilmistir. Bu kapsamda davranigsal iktisadin
gecmisinin psikolojiye dayanan kismi, iktisadin bir bilim olarak matematikle olan iliskisi ve bir
okul olarak davranigsal iktisat ele alinmustir.
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2. Davramssal Iktisadin Gecmisi

Davranigsal iktisat, yepyeni bir sentezden ziyade psikoloji ve iktisadin yeniden birlesimini
temsil etmektedir. Ciinkii iktisat hakkindaki ilk diisiinceler psikolojik kavrayisla yogrulmustur (C.
Camerer, 1999). Azalan verimler yasasi bireyin tatmin diizeyi ve siirlartyla alakali olmasindan
kaynakl1 psikolojinin de ilgi alanina girmektedir. Firsat maliyeti kavrami da karar verme ve tercih
yapma siirecleriyle ilgili olmasindan kaynakli ayni zamanda psikolojinin de ilgi alanina
girmektedir(E. B. Ruben, 2011).

Ashraf vd. (2005), Smith’in “Ahlaki Duygular Kurami1” kitabin1 davranigsal iktisadin erken
bir O0rnegi olarak gormektedir. Ahlaki Duygular Kurami adli eserde Smith’e goére insan
davranismin belirleyici ilkesi sempatidir. Insanlar baskalarinin aci1 ve sevinglerini paylasma,
baskalarmi da kendi ac1 ve sevinglerine ortak yapma egilimindedir. Ote yandan buna ilave olarak
“kendini sevme” ilkesi de aciklayic1 bir etken olarak yer almaktadir. Insan sosyal bir varlik olmasi
sebebiyle, yani bagkalari tarafindan bakilan ve degerlendirilen, bu bakislara ve degerlendirmelere
her seyden fazla 6nem veren bir varlik olmasindan 6tiirii bu iki ilke birbiriyle ¢elismemektedir.
Ana akim iktisadin iizerinde devamli durdugu insanin temelde ve her seyin {izerinde bencil ve
kendi ¢ikarini diislinen biri oldugu konusuna Smith “Ahlaki Duygular Kurami” kitabinda hig yer
vermemigtir. Smith’in iki farkli kitabinda kendi goriisleriyle c¢elismesinin temeli, o yiizyilda
ekonomi ve psikolojinin farkli yollara yonlendirilmesidir (C. Camerer, 1999). Klasik dénemde
Smith, Mill, Bentham yakin dénemde ise Duesenberry, Galbraith, Liebenstein gibi 6nemli
isimlerin ¢aligmalarinda psikolojik faktorler yer alsa da ¢ogunun psikolojiye karsi temkinli bir
yaklagimi bulunmaktadir (E. Ruben & Dumludag, 2015).

Hosseini (2011); A. Marshall, W. Mitchell ve Clarck gibi iktisatgilarin ¢alismalarinda
davranigsal iktisadin olabilecegini vurgulamistir. Benzer sekilde, Thaler (2016), davranissal
iktisat metodolojisinin A. Smith ile baslayip Fisher ve Keynes gibi iktisat¢ilarla devam ettigini
ifade etmektedir. Camerer ve Loewenstein (2004) de davranigsal iktisattaki ¢ogu goriisiin yeni
olmadigini belirtip Smith, Bentham, Edgeworth, Fisher, Pareto ve Keynes gibi iktisat¢ilarin
caligmalarindaki insan psikolojisine iliskin tartismalarindan bahsetmektedir. Bentham doganin
insam iki egemen giiclin, haz ve acmin, yonetimi altinda yerlestirdigi savindan hareketle
olusturdugu psikolojik hazciligi, biitiin giidiilenmenin mevcut ya da olast haz umuduna
dayandigin1 savunmaktadir (Ulas & Giiclii, 2002). Ancak bahsi gecen bu iktisat¢ilar davranigsal
iktisat okuluna dahil edilememektedir. Ciinkii her biri psikolojik faktdrleri savunma konusunda
geri planda kalip donemin kabul ettigi iktisadi diislince yapisina ayak uydurmuslardir.

Kararlarimizin ardindaki icgiidiilerin ve duygularin roliiniin kabul edilmesinin uzun bir
geemisi vardir. Watson ve Rayner (1920)’in 1900’lerin bagindaki insan davraniglarini aragtirdigi
calismasi, 1930’larda Keynes’in istihdam Para ve Faizin Genel Teorisi kitabinin icinde Hayvansal
Gtdiiler teriminde bahsedilmesi, Simon’un 1957°de Models of Man adli eserinde rasyonelligin
siirlt olabilecegi goriisii, gegmiste davranigsal ¢aligmalarin varliginin birer gostergeleridir.
Ancak davranis biliminin bilimsel arastirmalarda ve pratik uygulamalarda ilgi ve saygi gérmeye
baslamasi son kirk y1lda meydana gelmistir (Bao & Robinson, 2022).

Iktisadi karar vermenin psikolojik ilkelerinden bazilari Adam Smith tarafindan 1700’1
yillarda agiklanmaya baglarken, Davranigsal iktisat Daniel Kahneman ve Amos Tversky nin ¢igir
acan caligsmalari ile birlikte 1970’lerde bir disiplin olarak ortaya ¢ikmistir (Siegel vd., 2021).

On dokuzuncu yiizy1l boyunca iktisat¢1 disiiniirler psikolojik faktorlere sicak bakmaya
devam ederken yirminci yiizyilin baslarinda iktisat¢ilarin analizlerindeki psikoloji vurgusu
giderek azalmis, donemin ortasina dogru iktisat-psikoloji igbirligi reddedilmistir. Bu durum iktisat
tarafindaki temel nedeni mantiksal pozitivizmin etkisiyle birlikte iktisat biliminin daha somut,
gbzlenebilir ve matematiksel hale gelmeye ¢alismasidir. On dokuzuncu yiizyilin ortalarinda bilim
dalinin adinin “siyasal iktisat” iken “iktisat” a doniismesinin altinda yatan temel fikir de budur.
Bu dénemde, basta psikolojik ve sosyolojik faktorler olmak iizere kurumsal, siyasal ve tarihsel
pek ¢ok faktodriin iktisadi davranislarin iizerindeki etkisi analizlerin disinda tutulmustur. Ote
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yandan diger bir doniisiim ise fayda teorisinde olmustur. Ornegin fayda ordinal 6lciilmeye
baslanmig, deneyimlenmis fayda ve kisiler arasi karsilagtirmalar fayda fonksiyonunda disarida
birakilmistir. Yine de bu donemde psikolojinin iktisattan ayrilmasi o kadar da hizli olmamistir.
Ornegin, yirminci yiizyilin ilk yarisinda Fisher ve Pareto insanlarin iktisadi davraniglarinda ne
hissettikleri ve nasil diisiindiikleri ile ilgili genis spekiilasyonlar yapmistir. Dahasi, Keynes, piyasa
aksakliklarinin ortaya ¢ikmasinda tiiketicilerin psikolojik egilimlerinden finansal piyasalarda
rasyonel olmayan spekiilatif davranislara kadar psikolojik faktorlerin roliine de deginmistir.
flerleyen donemlerde davramgsal makro iktisadi politikalar Keynes’in elestirilerinden hareketle
gelismistir (E. Ruben & Dumludag, 2015).

Dolayisiyla, iktisat gegmisten devam eden psikolojiyle olan bagim giinliimiize kadar kimi
zaman daha sik1 kimi zaman da temkinli bir sekilde korumustur.

3. iktisadin Matematik ile Bulusmasi

Iktisat, sosyal bilimlerin fizigi olarak bilinmektedir. Bu nedenle, iktisadin doga bilimlerinin
kullandig1 yontemleri insan bilimlerine (sosyal bilimlere) uygulama konusunda goreceli olarak
basarili oldugu iddia edilmektedir. Bu basarinin bir boliimii iktisadin kullandig1 kavramlarin genel
olarak kullanighigindan, diger bir kismi ise kullanmig oldugu matematiksel yontemlerden
kaynaklanmaktadir. Giinlimiiz iktisat teorisi, matematigi en yogun kullanan sosyal bilim dali
haline gelmistir (Demir, 2013).

Iktisat, “Marjinal Devrim” ve “Ekonometrik Devrim” ile birlikte iyice matematiksellesmis,
dogrulugu ispatlanmamis soyut varsayimlarin igine girmistir. Matematigin yogun kullanimu ile
belirsizlik ve risk ortamindaki kararlara dair tahmin yetenegi artmis gibi goriinen bu bilim dals,
aciklamalarinin gergek hayatta ortiismedigini bile “sorgulamaz” hale gelmistir. Oysa rasyonalite
iktisat biliminin ne ispatlanmis ne de ¢liriitiilmiis gii¢li bir varsayimidir (Akdere & Biiyiikboyaci,
2015). Samuelson, Arrow ve Debreu gibi teorisyenlerin fizikle iktisadi matematiksel olarak
resmilestirme ¢abalar1 sonucu psikolojinin iktisat iizerindeki agiklayici giicli anlamimn yitirmistir
(C. Camerer, 1999).

Iktisat erken donemlerinden beri fizikten 6nemli 6l¢iide etkilenmistir. Merkantilist ve
fizyokrat diistiniirler iktisadi olaylarla ilgili gozlemlerini yaparken ayni dénemde fizikte yasanan
gelismeleri de takip etmislerdir. Daha sonra Smith ve takipcileri de ayn1 yolu takip ederek fizigin
evrenine uygun bir iktisadi diinya kurgulamislardir (Acar, 2016). iktisadin fizik ile olan bu yakin
iligkisi marjinalist devrimden itibaren ise daha da giiglenmistir. Donemin iktisat¢ilarin tamami
fizige hayranlik duymaktadir. Walras, mekanik bilimden hareketle iktisadi bir model kurmaya
caligmustir. Fizikte potansiyel enerji, digaridan bir etki olmadigi miiddetce pargaciklarin ne yonde
ilerleyecegini isaret eden bir vektdr alami olarak gosterilmektedir. Bunun iktisat bilimindeki
karsilig1 ise, mal/hizmet uzayidan hareket eden bireylerdir. Uzamsal koordinatlar da mal/hizmet
miktarini géstermektedir. Fayda, bireyin hareket edebilecegi vektor alanini1 sembolize etmektedir.
Ote yandan iktisatcilar fizikten statik analizleri almisken daha karmasik olan dinamik analizden
de uzak durmuslardir (Ackerman, 2002).

Newton, degismez bir yasay1 bularak biiylik bir basariya imza atip déneminin tiim bilim
adamlarini etkilemistir. Smith de Newton’un yonteminin toplum bilimlerinde karsiligina iliskin
Hume’un Onerisini benimsemistir. Boylece evrendeki uyuma karsilik gelen bir toplumsal diizen
tasarlanmistir. Newton’un ¢ekim yasasinin cisimleri yonlendirmesi, goriinmez elde
somutlasmustir (Cakir, 1994). Tktisadin Newton fiziginin kurallarina bagh kalip rasyonel birey
yaklagiminin temeli de bu donemde atilmigtr.

Mal ve faktor piyasalarinda arz ve talebin bulustugu iiretim diizeyinde denge meydana
gelmektedir. Denge, iktisat¢ilarin fizik biliminden 6diing aldiklari bir kavram olup daha ¢ok
olmasi istenen durumu ifade etmektedir. Bir piyasada denge varsa alict ve saticilar arasinda
memnuniyet bulunmaktadir. Eger aralarinda bir memnuniyetsizlik olusursa fiyatlarda degisiklik
yoluyla kars1 tarafa iletilir ve fiyatin hakemligi ile yeni bir denge kurulmaktadir (Demir, 2013).
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Iktisatcilar piyasalarin istikrari, arz-talep ve denge gibi kavramlarla bu fiziksel diinyayi
kopyalamaya calismislardir. Istikrar ve denge, iktisadin vazgegilmez kavramlar1 olurken
diizensizlikler, krizler ve belirsizlikler iktisat disiplininden diglanmistir (Acar, 2016). Boylece
gercek yasamdan kopan soyut bir bilim dalinin temelleri atilmistir. Sosyal bir bilim olmanin
gereklilikleri boylece sorgulanamaz hale gelmistir.

Jevons iktisadi matematiksel bir bilim olarak kurgulamaktadir. “The Theory of Political
Economy” adli kitabinda bilimin matematiksel karakteri alt basliginda iktisadin bilim olacaksa
mutlaka matematiksel bir bilim olmasi gerektigi ifadesi yer almaktadir. Jevons’un insana iligkin
savundugu diisiince yapisinin arka planinda ise faydaci felsefe bulunmaktadir. Buna gére insan,
hazzin1 maksimize etme amacindadir (Kirmizialtin, 2017).

Baskin iktisadin rasyonalite anlayisina bakilacak olursa, Jevons’un “beser zevk yasasi”
olarak isimlendirdigi durum, hazzi artirmak ve iiziintiiden kagmmaktir. Iktisadin temel aldig
insan (yani iktisadi insan), Jevons’a gore devamli olarak hazzini artirmay1 ¢abalamaktadir. Bunun
yasa olarak kabul edilmesi, iktisadi insan hangi zamanda ve nerede bulunursa bulunsun ayni
bicimde degerlendirilmeye alinacagi ve bu yasaya uygun eylemde bulunuldugu varsayilacagi
anlamina gelmektedir. Jevonsun teorisi Bentham’in fayda teorisine dayanmaktadir. Dolayisiyla
kavramsal olarak bakildiginda“hazzi maksimize etmek” demek “faydayr maksimize etmek”
anlamina gelmektedir. Jevons’a gore haz veya fayda maksimizasyonu matematiksel olarak ifade
edilmelidir. Ciinkii Jevons’a gore iktisat bilimi miktarla ilgilendiginden ele alinan seylerin daha
cok veya daha az olmasindan sz edebilmek icin yasalar ve iliskiler dogas1 geregi matematigin
olmasi elzemdir (Kirmizialtin, 2018). Dolayisiyla Jevons’un analizinde insan Maas’in (1999)
ifade ettigi lizere makineye benzetilmektedir, iktisadi insan ile makine ayn1 formalizm ile analiz
edilmektedir. Insan, her yerde ve her an, tercihlerinde ve kararlarinda fayda maksimizasyonunu
odak alan ve bu maksimizasyonu saglayan mekanik bir varliktir.

Jevons’a gore iktisadi insan igin rasyonalite anlayisi, Olgiilebilir olan faydanin
maksimizasyonunu miikemmel bir sekilde ger¢eklestirme olarak tanimlanmaktadir. Insan, riayet
gosterdigi mekanik evrensel yasalara uygun bir sekilde, matematiksel olarak ifade edilen
faydasim maksimize edecek eylemde bulunmaktadir. Boylece insan her zaman kendi ¢ikarini
dikkate alacaktir (Kirmizialtin, 2018).

Aragtirma alani toplum olan bir bilim dalinin model olarak fizik bilimini segmis olmasi
dikkat ¢ekicidir. Bu secimini nedeni, doga bilimlerin saygin konumuna duyulan hayranlik
olmustur (Acar, 2016). Doga bilimleri ile iktisat arasinda farklar bulunmaktadir (Dow, 2006):

e Iktisatta deney yapmak neredeyse imkansizdir, ciinkii deney cevreden
soyutlanamaz. Bu ylizden gbzlem kaynag1 diger bilimlerden farklidir.

o Toplum siirekli degisim igerisindedir ve olusturulan teoriler zaman igerisinde
farkli agiklama glicline sahip olmaktadir. “Evrensel Kanun” kavrami bu nedenle ¢ok
strhdir.

e Insan, diger bilimlerin arastirma nesnelerine gore daha karmasik bir yapidadir.
Davranisi sistematik degildir ve formiilasyonu kolay degildir.

e iktisatginin diinya goriisii, insan davranislarma iliskin evrensel bir goriise sahip
olmasini engellemektedir. Iktisatginin “dogru” insan anlayisi, kendisini nesnel bir gézlem
yapmaktan alikoymaktadir.

4. Bir Okul olarak Davranssal iktisat

Yirminci ylizyilin ikinci yarisina gelindiginde iktisat ve psikoloji arasindaki beraberlik
yeniden canlanmistir. Herbert Simon’un girisimleri dikkate deger gelismeler olarak karsimiza
cikmistir. Siyaset bilimi, sosyoloji, isletme ve ekonomi gibi pek ¢ok alanda c¢aligsmalar yapan
Simon erken dénem davranissal iktisadin ¢ikmasinda ve gelismesinde 6nemli bir paya sahiptir.
Simon’un arastirmalarinin davranigsal iktisat agisindan yer aldigi temel nokta karar almanin
merkezde yer almasidir. Simon bu ¢alismalariyla 1978 yilinda iktisat alaninda Nobel almaya hak
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kazanmistir. Simon, karmasiklik, sinirh rasyonellik kavramlarindan hareketle yapay zeka ve
bilgisayar teknolojileri, insan ve bilgisayar etkilesiminin gereklili§ini savunmustur. Ilerleyen
siireclere gelindiginde “simirli rasyonellik” kavrami davranigsal ekonomi alaninin temel
kavramlarindan birisi olmustur. Simon doneminde yapmis oldugu calismalarina ragmen
1960’lara kadar davranigsal iktisat bir disiplin olarak iktisat biliminde kendine yer bulamamistir
(E. Ruben & Dumludag, 2015).

Davranigsal iktisat 4 farkli iiniversitede ilk olarak kendini gdstermistir (Sent, 2004). Bu
iiniversitelerde calisma yapan bircok iktisatcidan bahsedilir fakat iki isim 6ne ¢ikmaktadir:
George Katona ve Herbert Simon. Bu iki iktisat¢1 “birinci kusak davranigsal iktisat”in kuruculari
olarak kabul edilmektedir (Hosseini, 2011). Birinci kusak davranigsal iktisatgilar, ana akim
iktisadin temel rasyonalite varsayimina itiraz eder ve gercek dis1 bulurlar. Katona iktisadin
psikolojik temellerine, Simon ise bireyin biligsel kapasitesinin sinirli olmasina odaklanarak ana
akim iktisadin “rasyonel insan”1ina karsi1 ¢ikmaktadirlar (Kirmizialtin, 2021).

Katona ve Simon’un yapmis oldugu c¢aligsmalarla ortaya ¢ikan birinci kusak davranigsal
iktisat sonrasinda, 1970’lere gelindiginde iktisatta ikinci kusak davranigsal iktisat okulu karsimiza
ctkmaktadir. Tkinci kusak davranissal iktisat okulunda da bircok iktisat¢idan soz edilebilir ancak
burada da Kahneman, Tversky ve Thaler ¢aligmalariyla ikinci kusak davranigsal iktisadin 6ncii
isimlerinden olmustur. Ote yandan bu ii¢ isim giiniimiizde davranissal iktisadin bu denli popiiler
olmasinda 6nemli bir role sahiptirler. Heukelom (2014)’in ifade ettigi iizere bu ii¢ isim ile
davranigsal iktisat daha goriiniir hale gelmistir.

Birinci kugak davramigsal iktisat ile ikinci kusak davranigsal iktisat birbirinden
farklilasmaktadir. Aralarindaki temel farki anlayabilmek i¢in Kahneman ve Tversky’nin ana
akimdaki rasyonalite varsayimindan hareketle yeni bir Olgiit gelistirmeye yola cikarken
varsayimdan sapmalari analiz ettiklerini anlamak gerekmektedir (Sent, 2004). Kisacast, birinci ve
ikinci kugak davranigsal iktisadin analiz yontemi psikoloji-iktisat odakli olmasina ragmen bu odak
noktasi ana akim iktisadi degerlendirirken ayrigmaktadir. Birinci kusak davranigsal iktisatcilar
ana akim iktisat teorisinin rasyonalite varsayimina tamamen karsi cikarken ikinci kusak
davranigsal iktisatcilar ise bu varsayim temelinde ilerleyip varsayimin gelistirilmesi yoniinde bir
tutum izlemektedirler. Birinci kusak ana akim iktisat teorisini terk etmek, ikinci kusak ise
geligtirmek gerektigini savunmaktadir (Kirmizialtin, 2021).

4.1. Birinci Kusak Davramssal Iktisat

Simon’un goriislerinden ciddi bir sekilde etkilenen erken donem davranigsal iktisat
caligmalarina bakildiginda genelde ana akim iktisat varsayimlarina elestirel yaklagmis, standart
iktisat teoriside modellerin ve varsayimlarin kusur ve aykiriliklarina odaklanmigslardir. Bu agidan,
erken donem davranigsal iktisat ¢aligmalarinin ayirt edici 6zelligi bilissel psikoloji alani
cercevesiyle ana akim modele alternatif bir model olusturma kaygisi tasimasidir (Earl, 1990).
Bilhassa bu donemde neo klasik modelin rasyonellik varsayimi sorgulanmis, neo klasik modelin
sahip oldugu rasyonalite anlayiginin yeterince ciddi olmadig elestirisi getirilmigtir (Simon, 1955).

Neo klasik yaklagim rasyonellik ve fayda maksimizasyonu arasinda yakin bir baglanti
kurarken, erken donem davranigsal iktisat¢ilar ise neo klasik iktisadin sahip oldugu
varsayimlardan uzaklasarak insan davraniglarinin ve davranigsal modellerin karmasik yapisini
temel alarak davranig analizlerinde simiilasyonlara bagvurmuslar ve ampirik bulgularla iddialarini
gliclendirmeyi amaglamiglardir. Erken donem davranissal iktisat okulu olarak tanimladigimiz bu
donemde Richard Cyert, James March ve Herbert Simon gibi Carneige grubu kisithi firma
davranisi, rasyonellik, karar alma siireci, simiilasyonlar gibi konular iizerinde c¢aligmalar
ylriitmekteyken; Michigan’da George Katona’nin dnderligindeki grup ise iktisat psikolojisi
caligmalarina egilim gostermis, tiikketici davraniglar: ve makroekonomik konulara agirlik vermistir
(E. Ruben & Dumludag, 2015).
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Bu Kapsamda Birinci Kusak Davranissal Tktisat¢ilar Arasinda En Onemli ki Isim Olan
George Katona Ve Herbert Simon Uzerinde Durulacaktir.

George Katona’nin Iktisadi Diisiince Anlayis:

Katona’nin arastirmalar iktisadi siirecin belirleyicisi olan insanin davranisini agiklama ve
tahmin etmeyle ilgili olmustur. Katona’ya gore hakim iktisat teorisinin psikolojik varsayimlari
iktisadi davraniglar1 aciklamaya yeterli degildir. Bunun nedeni var olan gercek hayattaki insanin
davranis ve kosullarini dikkate almamasidir. Katona, davranigsal iktisatta i onemli 6zellige
odaklanmugtir: giidii, tutum ve beklentiler. Ayrica insan davranisinin ekonomik sonuglarindan
daha cok karar verme siirecleriyle ilgilenmektedir; ampiriktir ve tlimevarimci ydntemden
yararlanmaktadir (Hosseini, 2011).

Katona’nin davranigsal arastirma ydntemi var olan iizerine oturtulmustur. iktisadi
davraniglart var olan durumla celigen varsayimlarin yerine, deneysel verilere dayanarak
aciklamaya caligmaktadir. Bu veriler yardimiyla, gdzlem ve dlgiilere gore degisebilen hipotezler
ortaya koymay1 onermektedir. Eger iktisadi davranmis dogru bir sekilde anlasilirsa simdiye ve
gelecege yonelik akilci ¢ikarimlar yapmak miimkiin hale gelmektedir (Kirmizialtin, 2021).

Katona’ya gore rasyonel insana ait Onermeler gercekei olmayan modellerden
olusturulmustur (Katona, 1953). Davranigsal veya psikolojik iktisatta analize gergek dis1
ekonomik modellerden tiiretilen rasyonel davranis veri kabul edilerek baslanmamalidir.
Katona’nin rasyonalite anlayisina bakacak olursak; tiiketici, deneyimlerden etkilenen bir bireydir,
tutumlar1 normlar ve sahip oldugu aligkanliklarinin yam sira gruplara ait olmasi da kararlarini
etkilemektedir. Temel kurallara uyma, kisa yollar1 tercih etme ve rutin davranma egilimi
gostermektedir. Ancak aymi zamanda akillica davranma yetenegine de sahiptir. Bir durum
gercekten Onemli ise, birey diisiiniip taginip elinden gelenin en iyisini segebilecek yetenege
sahiptir (Hosseini, 2011).

Katona i¢in tiiketici, kismen gelire bagli karar almakla birlikte miidahaleci
degiskenlerden etkilenen ve dolayisiyla kismen bagimsiz olarak degerlendirilebilecek, biitiin
ekonomiyi etkileyen 6nemli bir faktordiir, salt bagimsiz degisken olarak ele alinamaz (E. Ruben
& Dumludag, 2015)

Herbert Simon’un iktisadi Diisiince Anlayisi

1950’1ere girildiginde Nobel o6dillii iktisatci Herbert Simon psikoloji ve ekonomiyi
yeniden birlestirme ¢abasina girmistir. Simon, bilissel mekanizmalar1 somutlagtiran ve bireylerin
“siirli rasyonalitesini” kabul eden ekonomik teorileri savunmustur. Simon’un bu 6nerisi tam da
iktisat¢ilarin iktisadi daha da matematiksel olarak inceleme yollarina girdigi bir donemde ortaya
atildig1 i¢in kolay bir sekilde benimsenememistir. En yaygin kullanilan rasyonellik, smirh
rasyonellik olarak karsimiza ¢ikmaktadir. 1955 yilinda Herbert Simon tarafindan ifade edilen
siirli rasyonellik, bireyin davranislarinin, zihnin hesap ve hatirlama kapasitesinin sinirl bilgi ve
zaman ile gergeklestigine dikkat ¢ekmistir. Simon, uzun yillar boyunca iktisat¢ilar tarafindan
iktisatgr olmaktan ziyade psikolog kabul edilerek gormezden gelinmesine karsin, iktisadi
organizasyonlarin karar verme siire¢lerine dair 6nde gelen caligmalarindan o6tiirii 1978 yilinda
Nobel iktisat 6diiliinii kazanmistir (Demir, 2013).

Simon, psikoloji ve sosyolojinin bilgisi olmadan insanin karar alma mekanizmasinin
aciklanamayacagini savunmaktadir (Augier & March, 2002). Davranigsal ekonomi bu sayede
psikolojinin de G&tesine gecip sosyolojik ve antropolojik bilgiyi de iktisadi davraniglarin
analizlerine dahil edilmesini gerekli kilar. Davranigsal iktisada gore bireyler her zaman rasyonel,
hedefe odakli, kendini kontrol edebilen, bencil ve egoist degildir. Davranigsal iktisat, bireylerin
yapmuis olduklari segimlerde neoklasik iktisat okulunun varsayimlarindan gergek hayatta ne kadar
ve nasil saptigini inceleyen bir alan haline gelmistir (Hosseini, 2003).

71
DEOIE]

NC Content of this journal is licensed under a Creative Commons Attribution-NonCommercial 4.0 International License.



ANASAY 2023, Y1l 7, Say1 26, 64-77, DOI: 10.33404/anasay.1378528

Simon’un temel problemi ise neoklasik iktisadin sahip oldugu rasyonalite anlayisidir.
Neoklasik iktisatta rasyonel insan, faydasini maksimum eden miikkemmel muhakeme ve
hesaplama yetenegine sahip bir karar birimidir (Kirmizialtin, 2021). Simon neoklasik iktisadin bu
insan varsayiminin hatali oldugunu savunmaktadir. insan, neoklasik iktisatta varsayildigi gibi en
yiiksek faydayr tercih edemez c¢iinkii karar birimi olarak karsi karsiya kaldigi kisitlar
bulunmaktadir. Simon’un davranissal iktisadi bu kisitlardan dogmaktadir.

Simon’a gore insanin kisitlarini ve ¢evre etkisini géz oniine alarak “tatmin eden”i karar
verme kriteri olarak sunulmaktadir. Buna gore birey genelde se¢im amacini basitlestirir, sonuglari
en iyiye gore degil de “tatmin eden” ve “tatmin etmeyen” kriterlerine gdre yorumlayip
degerlendirmektedir (Simon, 1955). Dolayisiyla bireyin davraniglarinin dogru bir analizi igin en
iyi, optimal veya maksimum sonuca olagmayi amaclayan se¢imle degil, tatmin eden sonuca
ulagsmay1 hedefleyen secimle ilgilenmelidir (Kirmizialtin, 2021).

Simon, davranigsal iktisadi, biligsel kabiliyet-iktisat iligkisi lizerinden ortaya koymaktadir.
Simon, baskin iktisattaki rasyonalite anlayisinin bireylerin bilissel kapasitelerinin sinirli olmasi
nedeniyle gecerli olamayacagini savunup alternatif bir rasyonalite tiirii onermektedir: Prosediirel
rasyonalite (Kirmizialtin, 2018).

Simon tarafindan iki rasyonalite tanimlanmasi mevcuttur: Tézel rasyonalite ve prosediirel
rasyonalite. T6zel rasyonaliteyi optimal davranis olarak, ‘veri hedeflerin uygun bir sekilde
gerceklestirilmesi’ olarak ifade etmektedir. Prosediirel rasyonaliteyi ise, bireylerin sinirsiz bir
hesaplama ve muhakeme giiciine ve tam bilgiye sahip olmamasi nedeniyle optimale
varamayacagl temelinden hareket ederek, bireyin optimale ulagmasi degil, eylem se¢imi
asamasinda prosediirleri uygun bir sekilde miizakere etmesi olarak ifade etmektedir. Prosediirel
rasyonalitede insanin biligsel muhakeme becerilerinin sinirlar1  vurgulanmaktadir: insan,
maksimizasyonu saglayacak bilgi kapasitesi ve hesaplama yetenegine sahip degildir. Bilgi
kapasitesi, sadece secimin sonuclarini etkileyecek ¢evresel degiskenlerin, simdinin ve gelecegin
eksik ve belirsiz bilgilerinin toplamindan olugmaktadir (Simon, 1986).

Herbert Simon’a gore bireyin algi ve biligsel kapasitesi sinirlidir ¢iinkii zihin kit bir
kaynaktir. Dolayisiyla zihin biligsel siire¢ asamasinda optimale varirken yetersiz kalmaktadir.
Bireyler sinirli olan bu bilgi ve hesaplama giicleriyle optimale ulagmaya galigtiklar1 zaman,
prosediirleri, zihinsel sinirlarinin sonucu olarak takip etmektedirler. Bu nedenle, prosediirel
rasyonalitede en iyiye ulasmak degil, bireyin sinirlar1 ¢er¢evesinden bakarak c¢oziimleri iyi
yapmak s6z konusu olmaktadir (Weirich, 2004). Kisaca “insanlar smirl rasyonaliteye sahiptir”
Oonermesi iizerinden hareket etmek gerekmektedir Simon’un sinirli rasyonalite dnermesiyle
baslatmis oldugu girisim davramigsal iktisat i¢in 6nemli bir yol haline gelmis ve bu alan
Kahneman- Tversky ve Thaler’in ¢aligmalariyla genisletilmistir (Kirmizialtin, 2018).

Simon sinirh rasyonalite kavramina ilk defa 1957 tarihli “Models of Man” ¢alismasinda
deginmistir (McSweeney, 2010). 1955 ve 1956 tarihli eserlerinde “yaklasik rasyonalite” ve
“yaklagiklilik” kavramini kullanmistir. Rasyonel insan ile gergek insan arasindaki fark inanilmaz
biiytikliiktedir. Simon bu nedenle neo klasik teorinin terk edilmesi gerekliligini ifade etmektedir.
Dolayisiyla Simon neoklasik ekonomik anlayisi kati bir sekilde reddetmektedir (Kirmizialtin,
2021).

4.2. ikinci Kusak Davramssal Iktisat

1970’lere gelindiginde Kahneman, Tversky gibi psikologlar 6nceki donemlerden farkli
olarak standart iktisat teorisini referans alarak davranigsal iktisadin temelini kurmustur. Bu durum
ilerleyen siireclerde davranigsal iktisadin eski/yeni, erken dénem/yakin donem ya da birinci
kusak/ikinci kusak gibi bir ayrimin olusmasina neden olmus ve kendisini ana akimin igine
konusglandiran “yeni davranigsal iktisat” giderek giic kazanmis ve 1990°lara gelindiginde iyice
ayaklarim1 saglam bir sekilde yere basmistir (E. Ruben & Dumludag, 2015). Dolayisiyla,
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davranigsal iktisatta kusak ayriminin, Tversky ve Kahneman’in fikirlerinin belirlenmesiyle ortaya
ciktigi sdylenebilir.

Amos Tversky ve Daniel Kahneman’n iktisadi Diisiince Anlayis1

Ikinci kusak davramgsal iktisatta en dnemli katki Tversky ve Kahneman’m 1974 yilinda
Science dergisinde belirsizlik altinda karar almay1 inceledikleri ¢alismalarinda ve 1979 yilinda
iktisat alanindaki en 6nde dergilerden olan Econometrica dergisinde yayimladiklar1 “Prospect
Theory: Decision Making Under Risk™ adli makaleleri beklenen fayda yaklasiminin sahip oldugu
eksiklikleri goz oniine ¢ikarip bu eksiklikleri agiklamak {izere psikolojik ilkeleri kullanmalari
olmustur. Bu ¢alisma davranigsal iktisadin kabul gérmesi i¢in adeta bir doniim noktas1 olmustur
(E. Ruben & Dumludag, 2015). 1970’lerde bilissel psikologlar muhakeme ve iktisadi karar
vermeyi birlestirip incelemeye baslayip saglam teorilerle sahaya giris yaptilar. Beklenen fayda
teorisinden sapmalarla biligsel mekanizmalar1 kullanarak Beklenti Teorisi’ni dne siiren Daniel
Kahneman ve Amos Tversky iktisatta yeni bir doniim noktasini baslatmiglardir. Boylece
Simon’un ortaya attig1 sinirl rasyonalite kavrami kendini daha gii¢lii bir sekilde kabul ettirmistir.

Kahneman ve Tversky, insanlarin gercek yasamda yargida bulunurken hata yaptiklarini
ancak ana akim iktisatta bu hatalarin géz 6niinde bulundurulmadigini dolayisiyla ana akim iktisat
teorisinin karar verme siireclerine dair degerlendirmelerinin gercek hayatla ortiismedigini ifade
etmektedirler. Bu durum, ana akim iktisadin sahip oldugu miilkemmel rasyonalite anlayisina itiraz
anlamina gelmektedir. Kahneman ve Tversky’ nin davramigsal iktisadi, insanlarin miikemmel
karar vericiler olmamasimin sebeplerinin ortaya konulmasindan dogmaktadir (Kahneman &
Tversky, 1979).

Kahneman ve Tversky, akil yliriitme yerine kisa yollara yonelmenin, sistematik hatali
yargilarda bulunma gibi 6zelliklerin insan davranislarinda ¢ok yaygin olarak goriildigiini
vurgulayarak karar alma siirecinde bireyleri etkileyen pek ¢ok problemi incelemislerdir. Buradan
hareketle beklenti teorisini one siirmiislerdir (E. Ruben & Dumludag, 2015).

Kahneman ve Tversky’nin davranigsal iktisat yaklasimi Herbert Simon’un davranigsal
iktisat yaklagitmindan farklidir. Simon, baskin iktisadin, beklenen fayda teorisine dayanan bir
rasyonel secimin merkezindeki birey varsayimini anlamsiz bulmaktadir. Buna karsin Kahneman
ve Tversky beklenen fayda teorisinin rasyonel se¢imin normatif bir teorisi olarak kabul
edilebilecegini 6ne siirmektedir. Buna gore, beklenen fayda teorisi sadece normatif bir teoridir ve
gergekte gdzlenen insan davranisinin hatasiz bir tanimlamasi degildir. Tktisatcilar normatif teoriyi
terk etmek yerine bu teoriye uygun bir tanimlayict karsilig1 arastirmalidirlar (Heukelom, 2014).
Diger bir fark ise iligkidir. Simon iliskiyi biligsel kabiliyet-iktisat arasinda kurmaktadir ve bireyin
biligsel kapasitesi bakimindan yetersiz olmasina vurgu yapmaktadir. Kahneman ve Tversky ise
biligsel kabiliyet-iktisat iligkisinin yani1 sira psikoloji-iktisat arasinda da iliski kurmaktadirlar ve
insan davraniginin tanimlanmasindaki hatalarin ortadan kaldirilmasi i¢in davranigsal psikolojinin
oldukca yararli araglar ortaya koyulabilecegine vurgu yapmaktadir.

Genel olarak Simon normatif teorinin terk edilmesini, Kahneman ve Tversky ise

tanimlayici caligmalarla normatif teorinin gelistirilmesi gerektigini 6ne siirmektedir (Kirmizialtin,
2018).

Richard Thaler’n iktisadi Diisiince Anlayis1

Davranissal iktisadin yillar ilerledikge biiyiimesi, birgok arastirmacinin ortak ¢abasinin bir
sonucudur. Ote yandan ilk bastan beri davranissal iktisadin yiikselisinin merkezinde yer alan
kisilerin basinda birisi varsa o da 2017 y1l1 Nobel Ekonomi Odiilii sahibi Richard Thaler olacaktir.
Thaler, ana akim iktisadin savundugu ve ana akim rasyonaliteyle bagdastirilamayan birgok
anomaliyi ortaya cikartip belgelemistir. Ote yandan psikolojik olarak daha gercekgi varsayimlara
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dayanan yeni nesil modeller gelistirmistir. Son olarak Thaler’in davranigsal iktisada en énemli
katkilarindan birisi ise insanlara daha iyi ekonomik karar almanin yollarin1 ve gesitli politika
yapicilara rehberlik edici yonlerini ortaya koymasidir (Barberis, 2013).

Thaler, Beklenti Teorisi’nin ortaya koydugu sonuglar {izerinden ilerleme gostermistir. Ana
akim iktisadin betimledigi miikemmel insan ile Beklenti Teorisi’nde betimlenen hata yapan insan
arasindaki farki “econ”lar ve “insan”lar olarak ifade etmistir (R. Thaler & Sunstein, 2017).

Thaler, davranigsal iktisadin merkezine ana akim iktisadin belirttigi econ degil
insan1 koymaktadir, boylece iktisadi kararlarda hatalar1, tutkulari, biligsel yetenekleri goz
Oniine alan bir se¢im teorisinin insa edilmesi gerekliligi vurgulanmistir. Thaler’in
davranigsal iktisada en 6nemli kavramsal katkilari; sahiplenme etkisi, zihinsel muhasebe
ve batik maliyet etkisi’dir (Kirmizialtin, 2021).

SONUC VE DEGERLENDIRME

Iktisat, sosyal bir bilim olmas1 nedeniyle insan faktdriinii temel almas1 gereklidir. Insan
ise duygular1 ve diisiinceleri olan sinirl biligsel kapasitesi mevcut, karar alirken hesaplama giicii
kisith ve etkilesime agik bir varliktir. En basinda felsefeci bilim insanlarinin fikirlerine dayanan
iktisadi anlayig, kendisini bir bilim dali olarak kabul ettirmek amaciyla Newton fiziginin
esaslarina dayali bir anlayisa doniistiirmiistiir. Bu esaslarla hareket eden iktisat, bireyi matematik
ile 6zdeslestirip rasyonel, milkemmel hesaplama giiciine sahip, siirsiz biligsel kapasiteli bir
varlik haline getirmistir. “Ahlaki Duygular Kurami” kitabinda empati sahibi bireyi, “Milletlerin
Zenginligi” kitabinda kisisel ¢ikar1 ugruna fayda maksimizasyonu amaglayan bireye doniistiiren
Adam Smith bu doniisiimiin en acik gostergesi olmustur.

Iktisadi diisiince anlayisi, giiniimiiz kosullarma ayak uydurmak igin degisim igindedir.
Ornegin, teknolojideki degisim, iklim kosullari, kiiresellesme, savaslar ve bunlara benzer
degisiklikler ile birlikte iktisadi bireyin anlayisinda da degisim meydana gelmektedir. Bu nedenle
iktisadin kabul ettigi ana akim teoriler artik yerini yeni yaklagimlara birakmak zorunda kalmustir.

Ana akim iktisadin kabul ettigi rasyonel birey yaklagimi yerini sinirli rasyonel birey ve
dahasi irrasyonel bireye birakmistir. Bu yaklagimlarin onciisii iktisat okulu da davranissal iktisat
okulu olmustur. Iktisat ve psikoloji arasinda bir bag ile baslayan siire¢ acisindan davranigsal
iktisadin tarihini ve iktisadi anlayisin bu ekolde nasil ele alindigin1 psikolojinin ugradigi doniistim
ile gormek miimkiindiir. Tktisadin en bagma déndiigiimiizde bile yukarida bahsedilen Adam
Smith’e ait “Ahlaki Duygular Kurami1” adl1 eserde empati gibi psikolojik faktdrlerin ele alindigi
bilinmektedir. Calisma kapsaminda da bahsedildigi lizere klasik iktisat¢ilarin da galigmalarinda
psikolojik faktorlere yer verildigi goriilmektedir. Ancak ¢ogunun psikolojiye bakis a¢is1 temkinli
olduklarindan dolay1 davranissal iktisat okullarina dahil edilmesi miimkiin olmamustir.

Bir okul olarak davranigsal iktisat ise yirminci ylizyilin ikinci yarisinda birinci kusak ve
ikinci kusak davranigsal iktisat adinda ortaya ¢ikmistir. Birinci kusak davranigsal iktisat, ana akim
iktisadin temel varsayimlarindan rasyonaliteye itiraz ederken bu varsayimin gergek dist oldugunu
savunmaktadir. Ikinci kusak davranissal iktisatcilar ise ana akim iktisadin savunmus olduklari
teorileri tamamen reddetmek yerine daha gercekci hale gelebilmesi i¢in gelistirilmesi gerekliligini
vurgulamaktadir. Ozetle, birinci kusak, ana akim iktisat teorisini terk etmeyi savunurken ikinci
kusak ise gelistirilmesi gerekliligini savunmaktadir.

Gunilimiize gelindiginde ise davranigsal iktisadin kendine ana akim iktisadin iginde bir yer
edindigini ve geleneksel iktisadi teorilerin tartisildigini gérmekteyiz. Ayrica, birgok hiikiimet
davranigsal ekonomi birimleri kurup ¢esitli davranissal politikalar gelistirmektedir. Bu nedenle,
davranigsal iktisadin geligimi iktisadin izleyecegi yol agisindan dnem arz etmektedir.
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