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OZET

Uluslararasi ticaret sdzlesmelerinin taraflarin glivenligini saglamasi, uluslararasi ticaretin en 6nemli amaglariin basinda gelmektedir.
Ulusal ticarette, ticarete taraf olan firmalarm ayni iilke i¢inde ve aymi hukuk kurallarina tabi olmasi, haklarin1 savunmalarini
kolaylastirmaktadir. Fakat farkli iilkelerin ticarete taraf olmasi ve ticarete konu olan mal veya hizmetin sinirlar1 agmasi, ulusal ticarete
gore yeni sorumluluklarin ortaya ¢tkmasina sebep olmaktadir. Bunun yaninda diger biiyiik bir sorun ise anlagmazliklarin ortaya
¢tkmasi durumunda, bu anlagmazliklarin hangi iilkenin hukuk kurallari esas alinarak ¢oziime kavusturulacagi sorunudur. Bu
makalenin amaci dis ticaret firmalarinin uluslararast mal ve hizmet alim satimi sirasinda taraf olacagi dig ticaret sdzlesmelerinde
nelere dikkat etmesi gerektigini vurgulamak, bir uluslararas: ticaret sdzlesmesinin taraflarin glivenligini saglamasi i¢in muhteva
etmesi gereken bilgilerin neler oldugunu belirtmek, saglikli bir s6zlesmenin yapilmasi i¢in bir dis ticaret sézlesmesinde 6zellikle
hukuki anlamda nelere dikkat edilmesi gerektigini ifade etmektir. Bu caligmayi diger ¢alismalardan ayiran temel 6zellik dig ticaret ile
ilgili hukuki bilgilerin verilmesinin yaninda uygulama esnasinda firmalarinin karsilagacagi sorunlar1 ele almasi ve bunlara ¢6ziim
onerileri sunulmasidir. Bu ¢alisma, dis ticaret firmalarmin 6zellikle muhataplar1 ile bir anlagmazlik yasamasi durumunda onlara
hukuki agidan bu anlagmazligi nasil ¢dzecegine dair bir yol gdsterici olacaktir. Calismanin sonug boliimiinde dis ticaret firmalarin
yasayacagi olasi anlagmazliklarin ¢dziimiinde oncelikle alternatif ¢6ziim metotlarini kullanmalart gerektigi, bu yollarla ¢6ziiniin
saglanamamasi durumunda son tercihin dava yolu ile sorunlarin ¢dziilmesi oldugu vurgulanmistir. Zira bu noktada sorunlarin dava
yolu ile ¢oziilmeye calisilmasi ihracatgilarla ithalat¢ilarin is iliskilerinin bozulmasia neden oldugu gibi zararin tazmini ve yiiksek
mahkeme masraflarinin ortaya ¢ikmasi, firmalarin finansal zorluklarla kars1 karsiya kalmalarina da neden olacag belirtilmistir.

Anahtar Kelimeler: Uluslararas: Ticari Sozlesmeler, Uluslararas: Ticaret, Ihracat, Ithalat

ABSTRACT

The most important purpose of international trade agreements is to ensure the security of the parties. In national trade, the fact that
the companies that are parties to the trade are in the same country and subject to the same legal rules makes it easier for them to
defend their rights. However, the fact that different countries are parties to the trade and the goods or services subject to trade cross
borders causes new responsibilities to emerge compared to national trade. In addition, another major problem is the problem of which
country's legal rules will be taken as the basis for resolving these disputes in the event of disagreements. The purpose of writing this
article is to emphasize what foreign trade companies should pay attention to in foreign trade agreements that they will be parties to
during international purchase and sale of goods and services, to indicate what information an international trade agreement should
contain to ensure the security of the parties, and to express what should be considered in a foreign trade agreement, especially in
terms of law, in order to make a healthy agreement. The main feature that distinguishes this study from other studies is that, in
addition to providing legal information on foreign trade, it addresses the problems that companies will encounter during
implementation and offers solutions to these problems. This study will provide guidance to foreign trade companies, especially in the
event of a dispute with their counterparts, on how to resolve this dispute from a legal perspective. In the conclusion of the study, it is
emphasized that foreign trade companies should primarily use alternative solution methods in resolving possible disputes they may
experience, and if a solution cannot be achieved through these methods, the last option is to resolve the problems through litigation.
Because, it is stated that trying to resolve the problems through litigation at this point will not only cause the business relations of
exporters and importers to deteriorate, but also cause the companies to face financial difficulties due to the compensation of damages
and the emergence of high court expenses.
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1. GIRiS

Diinya iilkelerinin ihtiya¢ duydugu biitiin iiriin ve hizmetleri kendi iginde karsilamasi miimkiin degildir.
Bazen cografi kosullar, bazen iklim kosullar1, bazen teknoloji yetersizligi, bazen mal ve hizmet fiyatlarindaki
farkliliklar, bazen de gelir zevk ve tercihlerdeki farkliliklar uluslararasi ticaretin yapilmasini zorunlu
kilmaktadir. Bu noktada uluslararasi ticareti, kiiresel ekonominin en temel pargasi olarak nitelendirmek
miimkiindiir. Ozellikle firmalarin uhdesinde gerceklesen uluslararasi mal ve hizmet akimlari, simr Stesi is
iligkilerinin kurulmasini saglayarak firmalarin kiiresel ekonomi iginde pay almalarini saglamaktadir.

Uluslararasi ticareti i¢ ticaretten ayiran en dnemli farklarin basinda ise risk algisinin i¢ ticarete oranla daha
yliksek olmas1 gelmektedir. Genel olarak farkli kiiltiirden gelen en az iki veya daha fazla iilkenin bir araya
gelmesiyle olusturulan bu ticari iligkiler, farkli hukuk kurallariin uygulandigi iilkeler arasinda gerceklestigi
icin taraflarin haklarinin korunmasi oldukga biiylik 6nem arz etmektedir. Bazen bir iilkede hukuk disi
goriinmeyen bir uygulama farkli bir iilkede hukuk disi sayilabilmektedir. Bu yiizden uluslararasi ticaret
islemlerinde s6zlesme yapilirken biitiin ayrintilara dikkate edilerek sézlesmenin ifa edilmesi daha sonra arzu
edilmeyen sonuglarin ortaya ¢ikmasinin 6niine gegmeyi saglayacaktir.

Uluslararasi ticarette mal ve hizmet akimlarinin bir iilke sinirindan bagka bir iilkenin veya {ilkelerin sinirina
gecmesi, i¢ ticarete kiyasla farkli sorumluluklarin ortaya ¢ikmasina neden olmaktadir. Bu yiizden biitiin
sorumluluklarin detayli bir sekilde ortaya konulmasi saglikli bir ticari iligkinin olusturulmasi igin oldukga
onemlidir. Ciinkii farkl iilkelerde farkli hukuk kurallar1 gegerli iken milletler arasi s6zlesmelerde tekdiize
kurallarin belirlenmesi zor bir durumdur.

2. LITERATUR iNCELEMESI

Yapilan literatiir taramasinda dis ticaret faaliyetleri ile uluslararas: ticaret sdzlesmelerini birlestiren ve bu
konuda firmalara bilgi sunarak bir dis ticaret s6zlesmesinde bulunmasi gereken hususlarin neler oldugunu
belirten, dis ticaret firmalarinin yasayacaklar1 olas1 hukuksal sorunlarda onlara ne yapmalari gerektigine dair
yol gosterici olan herhangi bir ¢alismaya rastlanilmamistir. Bu durum makalenin ele alinmasinda motive
edici ana unsur olmustur. Bu ¢alismay1 diger ¢alismalardan ayiran en énemli yonii ise yukarida belirtilen bu
detaylarin tamamini derinlemesine incelemesidir. Bu konu ile ilgili yapilan yerli ve yabanci calismalar
incelendiginde ise galismalarin daha ¢ok uluslararasi ticaret hukuku teorileriyle ilgili oldugu, sadece birkag
calismanin uluslararas1 ticaret hukukunda kurallarin yeknesak hale getirilmesi iizerine odaklandigi
gorlilmistiir. Konu ile ilgili yapilan bu sinirh ¢aligmalarin detaylari asagida 6zetlenmistir.

Donmez (2021), calismasinda uluslararas: ticaret sozlesmelerinden kaynaklanan uyusmazliklarin ¢dziim
yollart konusunu incelemistir. Caligmasinin sonug¢ bdliimiinde uluslararasi sozlesmelerde uyusmazliklarin
ortaya ¢ikmasi durumunda hangi iilke hukuk kurallarinin uygulanacagi konusunda bir netlik olmamasinin
taraflar arasinda tartisma konusu yarattigini ifade etmistir.

Babayev (2020), calismasinda uluslararasi ticaret hukukunun tekdiize olmasi konusunu incelemistir.
Caligmasinin sonug boliimiinde farkl: iilkelerin ticarete taraf olmasindan dolay1 uluslararasi hukukun tekdiize
olmasinin zor oldugunu fakat bu noktada yapilan ¢alismalarin 6nem atfettigini, hukukun ticarete engel degil
destek vermesi gerektigini ifade etmistir.

Diindar (2014), calismasinda uluslararasi ticaret hukukunda dogrudan yabanci yatirimlari ve ¢ok uluslu
sirketleri incelemistir. Calismasinin sonu¢ bdliimiinde uluslararasi ticaret hukukunun yeknesak hale
getirilmesi gerektigini, 2014 yilina kadar yapilan ¢alismalarin bu noktada énemli oldugunu ifade etmistir.

Bektas (2010), ¢alismasinda uluslararasi ticaret s6zlesmelerinin niteliklerini incelemistir. Calismasinin sonug
bolimiinde uluslararasi niteli§e haiz sozlesmeler nedeniyle zaman zaman uyusmazliklarin ortaya
¢ikabildigini, bu uyusmazliklarin ¢6ziim yolunun mahkemeye gitmek yerine dncelikle miizakere metodu ile
¢Oziilmesinin daha uygun oldugunu ifade etmistir.

3. ULUSLARARASI TiCARI SOZLESMELERIN ONEMi

Uluslararasi ticarette yasanan sorunlarin ticarete taraf olan iilkelerin hukuk kurallarmin farkli olmasindan
dolay1 hangi hukuk kural1 ile nasil ¢éziimlenecegi sorunu uzun zamandan beri tartisilmaktadir. Bu sorun, 11
Nisan 1980 tarihinde Birlesmis Milletler uluslararasi ticaret komisyonu tarafindan olusturulan “Milletlerarasi
Mal Satimina Iliskin Sézlesmeler Hakkinda Birlesmis Milletler Antlasmas1 (United Nations Convention On
Contracts for The International Sale of Goods) ile ¢oziilmeye ¢alisilmistir (Tiirkmen, 2015:2). Anlasmaya
farkli kitalardan bir¢ok tilke taraf olmustur. Antlasmada belirlenen kurallar hem Kara Avrupasi hukuku hem
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de Anglo Sakson hukuku baz alinarak olusturulmustur. Ayn1 zamanda antlagsma olusturulurken karsilastirmali
hukuk metotlarindan da yararlanilmigtir. Antlasma ile uluslararasi ticarette énemli bir paya sahip olan
iilkeler, uluslararasi ticareti daha giivenilir bir hale getirmek i¢in 6nemli bir adim atmiglardir.

Her ne kadar milletlerarast mal satimina iligkin sézlesmeler hakkinda Birlesmis Milletler Antlagmasi ile
hukuk kurallarinda tekdiize bir uygulamaya gidilmeye ¢alisilmis olsa bile uluslararasi ticarette hazirlanacak
olan sozlesmelerin standart bir sekli yoktur. Ciinkii alim satimi yapilacak olan her iirliniin veya hizmetin
farkli 6zelliklileri nedeniyle sdzlesmede yazilmasi gereken hususlar da farklilik gostermektedir. Fakat bu
noktada Ozellikle malin teslimi ve 6deme sekli ile ilgili hususlarin tekdiize olmasi durumu, uluslararasi
ticaretteki temel sorunlarin ortadan kaldirilmasina katki saglayacagi igin Uluslararasi Ticaret Odasi
(International Chamber of Commerce) tarafindan bununla ilgili brosiirler yayinlanarak uluslararasi ticarette
yeknesak kurallar belirlenmistir (UTIKAD, 2024). Bu kurallar sayesinde hem ihracatcilar hem de ithalatcilar,
mallarin teslimi ve bedelinin 6denmesi sirasinda hangi islemlerden sorumlu olacagini bilmektedir.

Kiiresellesmenin yogun etkisinin haberlesme olanaklarinin gelisimini de etkilemesi, artik her saticinin sorun
yasamadan birgok tedarikgi ile veya her tedarik¢inin ayni anda birgok alict ile genel ag yardimu ile iletigim
kurmasina olanak saglamistir. iletisim agmin etkin bir sekilde kullanilmasi, beraberinde yogun bir rekabetin
olusmasina neden olmustur. Genel olarak asir1 rekabet; firmalarin iirlin veya hizmet satisini1 gergeklestirmek
icin belli konularda taviz vermesine sebep olmaktadir. Verilen tavizler ise daha ¢ok ya malin fiyatinin piyasa
fiyatinin altindaki bir fiyattan teklif edilmesi seklinde ya vadenin uzatilarak mal mukabili veya kabul kredili
O0deme sisteminin uygulanmasi seklinde ya da soézlesmeye konu olan mal ile ilgili alicinin baski altina
alindig1 izleniminin verilmemesi i¢in sdzlesme yapim sirasinda gerekli hassasiyetin gosterilmedigi bir
sozlesmenin ifas1 seklinde verildigi goriilmektedir. Tavizin 6zellikle gerekli tiim detaylar1 muhteva etmeyen
bir sézlesmenin ifas1 seklinde verilmesi, alicinin 6deme yapmis olmasi halinde teslim aldig iiriiniin istenilen
ozellikte olmamasi durumu ile karsi karsiya kalmmasina ya da saticinin ihrag¢ ettigi iirliniin bedelini
zamaninda veya hicbir sekilde alamamasina neden olabilmektedir.

4. ULUSLARARASI TICARETTE DUZENLENEN SOZLESMELERIN MUHTEVA ETMESI
GEREKEN ANA UNSURLAR

Uluslararas ticaret sdzlesmeleri, taraflar arasinda baglayici bir iligki olugturmaktadir. Bu baglayicr iliskinin
olusmasi oOncelikle ihracat¢i firmanin ithalat¢1 firma ile yapacagi goérlisme sonunda detaylar1 iizerinde
anlagilan bir mal veya hizmet teklifinin kabulii ile gerceklesmektedir. Bu teklifin kabuliine miiteakip
sozlesme safhasina gecgilmektedir. S6zlesmede taraflarin haklar ve yiikiimliiliikleri kendi rizalar ile ortaya
koyacaklar1 a¢ik beyanlar ile gegerli olmaktadir.

Sozlesme yapilirken 6zellikle ihracata konu olan malin iiretim yerinden teslimatin yapilacagi yere kadar
kimin tarafindan tasinacagi, arada gergeklesecek olan i¢ nakliye islemlerinden ve bu i¢ nakliye bedellerinin
O0denmesinden kimin sorumlu tutulacagi, tasimaya iliskin olusan navlun bedelinin kimin tarafindan
Odenecegi, tasima esnasinda olusabilecek bir kirilma, bozulma, yirtilma gibi herhangi bir fiziksel hasardan
hangi tarafin sorumlu olacagi yada {irliniin yanliglikla baskasina teslimi gibi bir durumun yasanmasi
durumunda triiniin zarar gormesi veya iirliniin ¢alinmasi ya da son teslim yerine kadar gecen siirede eger
iriin deniz yolu ile tagmiyorsa konteynirin delinmesi veya sevkiyat sirasinda sogutuculu konteynirlar
kullaniliyorsa konteynirin sicaklik derecesinde yasanacak bir sorun esnasinda eger iiriin hasar gormiis ise
bundan hangi tarafin sorumlu tutulacagi, yiikkleme ve bosaltma limanlarinda giimriikleme islemlerinden
kimin sorumlu olacagi, mallarin paketleme seklinin ne olmasi gerektigi, yiikkleme tarihinin veya iiriiniin kars1
limana belli bir tarihten 6nce ulagsmasi gerekiyorsa karsi limana ulagmasi gereken son tarihin ne olmasi
gerektigi, yapilan dis ticaret igleminin 6deme seklinin ne oldugu, eger 6deme belirli bir vade sonunda
yapilacaksa bu vadenin tespiti i¢in hangi asamadan sonra vade giiniin hesaplanacagi, {irlinlin net miktar1 ve
eger biraz fazla veya eksik yiiklenebilecekse bu toleransi belirten yiizdesi, varsa nem miktar1 veya ugucu bir
madde ihra¢ olunuyorsa fire miktari, bosaltma limaninda glimriikleme islemelerinin gerceklesmesini
saglamak i¢in hangi tiir belgelerin diizenlenmesi gerektigi, eger iiriin paletle yiiklenecekse palet sayisi, adetle
yiiklenecekse kag¢ adet oldugu, konteynir tipinin ne olmasi gerektigi, olusabilecek miicbir sebeplerin neler
oldugu, herhangi bir uyusmazlik durumunda hangi {ilkenin hukuk kurallariin uygulanacagi gibi bir ¢ok
detaya yer verilmesi gerekmektedir.

Uygulamada ihracat ve ithalat s6zlesmelerinin farkli kavramlari ¢agristirdigy diigtiniilse de aslinda ikisi de dis
ticaret sozlesmesi olarak ifade edilmektedir. lhracatgt ve ithalatgilar arasinda yapilan dis ticaret
sozlesmelerinde, taraflar arasinda mutabakat saglandiginda ortaya cikan sozlesmenin ihracat¢ida kalan
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niishasina ihracat s6zlesmesi, ithalat¢ida kalan niishasina ise ithalat sdzlesmesi denilmektedir. Burada dnemli
olan husus yapilan soézlesmelerin her durumu kapsayacak sekilde detaylandirilmasi ve net ifadeler
kullanilarak her iki tarafin da istedigi hususlar1 igermesidir. Bu noktada bir uluslararasi sézlesmede
bulunmasi gereken ana unsurlari su sekilde ifade etmek miimkiindiir.

4.1. Sézlesmeye Taraf Olan Firmalarin Acik Kimlik, Adres ve Temsiline iliskin Bilgiler

Uluslararas1 ticaret sozlesmeleri, tiizel kisiler arasinda olabilecegi gibi sahis firmalar1 arasinda da
yapilabilmektedir. Uluslararasi ticaret sdzlemlerinin ifa edilmesinde yasanan en biiyiik sorunlarin basinda
firmalarin mevcut durumunun gercegi yansitip yansitmadiginin tespiti sorunudur. Bu noktada sézlesmeye
taraf olan firmalarin varli§inin tespit edilmesini saglamak adina bulunduklari iilkedeki ticaret makamlarindan
almis olduklar1 belgelerde ticaret siciline kayitli olup olmadiklar1 veya Ticaret ve Sanayi Odas1 gibi iilkenin
ticari konulartyla ilgili olan benzer kurumlarmdan alacaklar1 belgeler ile mevcudiyetleri teyit
ettirilebilmektedir.

Bu belgelerde firmalarin kayitli bulunduklar1 adreslerin dogrulugu arastirilabilecegi gibi firmalarin mevcut
sermaye yapilart da 6grenilebilmektedir. Yine sozlesmeler yapilirken bazen firmalarin biinyesinde yer alan
imzaya yetkili kisilerin s6zlesmeyi imzaladig1 goriiliirken bazen de yetkilendirilmis vekillerin sézlesmeleri
imzaladiklar1 goriilmektedir. Bu noktada sézlesme imzalamadan 6nce her iki tarafin imzaya yetkili kisilerinin
firma ile olan iligkisinin kontrol edilmesi ve uluslararasi bir s6zlesmeyi imzalamaya yetkili olup
olmadiklarinin kontrol edilmesi olduk¢a onemlidir. Aksi halde fiyati artan veya mevcudiyeti yil icinde
azalan tarim {irlinleri gibi iirlinlerin yil iginde fiyatlar1 artarken, muhatap firmanin mallar teslim etmemesi
veya fiyatlarin diismesi durumunda muhatap firmanin mallar1 teslim almamasi halinde hukuki yollarin takip
edilmek istenmesi durumunda firmalara ulagimin saglanamamasi veya yetkilendirilmemis personelin
imzasinin asilsiz olmasi firmalarin zarara ugramasina neden olacaktir.

Belgelerin gecerliligi ile ilgili bilinmesi gereken en 6nemli hususlarin baginda resmi belgelerin iilke digina
cikarildiginda gegerliligini kaybetme durumunun varligidir. Bunun 6niine gegmek i¢in alinan resmi belgenin
ticaretin yapilacag1 iilkedeki el¢ilik tarafindan onaylanmasi istenebilmektedir (Raustiala ve Slaughter,
2002:541). Ornegin, Almanya’ya iiriin ihracat1 icin bir Alman firmasimn yetkilileriyle anlasma imzalanmak
isteniyorsa, Tiirkiye’den alinmis olan ve firmay1 temsile yetkili kisiyi gosteren belgelerin Almanya’daki Tiirk
biiyiik elgiligine onaylatilmasi, belgelerin gegerlilik sorunun ortadan kalkmasini saglayacaktir. Bu durum,
taraflarin hem mevcudiyetinin ispati hem de temsile yetkili olup olmadiklar siiphesinin ortadan kalkmasini
saglayacaktir,

4.2. Sézlesmenin Konusu ve Kapsamina ligkin Bilgiler

Uluslararas1 ticari sdzlesmeye konu olan bir malin taniminin agik bir sekilde yapilmasi, gerekiyorsa giimriik
tarife istatistik pozisyon numarasinin belirtilmesi yani yoruma ortam birakilmadan malin tam olarak ne
oldugunun tespiti sozlesmelerin saglikli bir sekilde yapilmasi i¢in 6nemli bir husustur. Bazen s6zlesmeye
konu olan iirlin birgok oOzellige sahip olabilmektedir. Bdyle durumlarda bu o6zelliklerin tamaminin
sozlesmeye yazilmasi gerekiyorsa, bu oOzellikleri belirten eklerin sozlesmeye eklenmesi sézlesmenin
kapsaminin tam olarak anlagilmasini saglayarak iiriinle ilgili ileri de ¢ikabilecek olasi sorunlarda laboratuvar
sonuglari ile ¢ikan asli sonuglarin karsilagtirilmasinin yapilmasina imkan saglanmaktadir. Burada dikkat
edilmesi gereken unsurlarin baginda bazi iirlinde yasanabilecek fire veya iiriin artiglarinin yorumuna
iligkindir. Eger ihra¢ olunan iirinde hava ile temas ya da zaman gectikge iirlinde azalma goriiniiyorsa ya da
tam tersi bir durum varsa yani iriiniinii miktarinda artis yaganiyorsa bunun toleranslarinin agik bir sekilde
belirtilmesi ve bununla ilgili resmi kurumlardan alinacak belgelerle durumun resmilestirilmesi
gerekmektedir. Fire veya artig ile ilgili belgeler genel olarak Ticaret ve Sanayi Odalarmin ilgili birimleri
tarafindan uzman goriisleri neticesinde verilmektedir (ITO, 2024).

4.3. Malin Bedelinin ve Odemeye Esas Olan Para Birimin Tespitine iliskin Bilgiler

Yapilan sozlesmelerde malin fiyatinin yoruma ortam birakmadan net bir sekilde yazilmasi gerekmektedir.
Sozlesmeler yapilirken bazen rakamsal hatalarin yapildigi goriilebilmektedir. Bunun 6niine gegmek icin
rakamla yazilan fiyatlarin yanina bu rakamlari belirten yazinin da ilistirilmesi 6nem arz etmektedir. Ayni
zamanda Ol¢ii birimlerine ve kullanilacak olan para biriminin agik bir sekilde yazilmasina da dikkat etmek
gerekmektedir. Ornegin sdzlesmenin bir yerinde kilogram veya litre fiyat1 belirtilerek malin bedeli belirtilmis
ise baska bir yerinde malin bedeli ton veya varil seklinde yazilmamalidir. Aksi halde sézlesme ihtilafli bir
duruma gegebilecektir. Benzer sekilde ayni para birimi ismini kullanan farkli iilkeler vardir. Ornegin
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sozlesmede para birimi belirtilirken sadece dolar yazmak kafa karisikligina neden olacaktir. Ciinkii farkli
iilke para birimlerinin iginde dolar kelimesi gegmektedir. Eger ihracat¢i mali ABD dolari cinsinden sattigini
diisiiniiyorsa ithalatc1 ise sdzlesmede sadece dolar yazisini gordiigii icin lirtinleri Kanada dolar1 ile 6demek
isterse bu durum sorunun ortaya ¢ikmasina neden olacaktir. Bu yiizden para biriminin agik bir sekilde hangi
iilkenin para birimi oldugu belirtilerek s6zlesmeye yazilmas: gerekmektedir (Rey, 2001:87).

4.4. Uluslararasi Teslim Sekline Iliskin Bilgiler

Uluslararasi ticaret farkli iilkeler arasinda yapilan bir ticari igslem oldugu icin isleme esas konularda
sorumluluklarin agik bir sekilde belirlenmesi elzem bir ihtiyactir. Genel olarak ayni dili konugmayan taraflar
arasinda gerceklesen bu ticaret tiiriinde anlam kargasasinin ¢ikmasini engellemek ve uluslararasi ticareti daha
seffaf bir hale getirmek igin taraflarin sorumluluklarini bilmesi gerekmektedir. Ayni zamanda
sorumluluklarin paylasimi alici ile satici arasinda ihracata konu olacak olan iiriiniin fiyatinin tespit edilmesi
icinde Onemlidir. Bu noktada uluslararasi ticarette tek diize bir sistemin olusturulmasi i¢in Uluslararasi
Ticaret Odasi tarafindan yeknesak kurallar belirlemistir. Bu kurallar INCOTERMS baslig1 altinda zaman
zaman giincellenerek yayinlanmaktadir.

INCOTEMRS kurallar1 dig ticaret s6zlesmelerinde taraflarin sorumluluklarini belirlemeye yardimer oldugu
icin sozlesmelerin daha karmasik bir hale gelmesini 6nlemektedir. INCOTERMS kurallari ile teslim sekilleri
dort ana gruba ayrilarak, teslimatin yapilacagi yere gore gruplar kendi iginde isimlendirilmektedir. Bu
gruplar E, F, C ve D gruplaridir. “E Grubu” teslim sekli” Exworks” teslim olmak iizere tek tiirden
olugmaktadir. Alicinin yani ithalat¢inin biitiin sorumluluklar {istlendigi bu teslim seklinde saticinin gérevi
sadece iirlini daha once sézlesmede belirlenen yerde bulundurmasidir. “F Grubu” teslim sekilleri ise dort alt
gruptan olugmaktadir. Bunlar tagimanin deniz veya diger tasima metotlar1 ile yapilmasina gore farkli olarak
isimlendirilmektedir. “F Grubu” teslim sekillerinde temel yaklagim ihracat¢inin kendi {ilkesinde {iriinii
alicinin belirleyecegi tasima aracimin yaninda veya iistiinde giimriikleme islemlerini tamamladiktan sonra
teslim etmesidir. “C Grubu” teslim sekillerinde ise alict malin sevkiyat islemine karigmak istememektedir.
Malin, saticinin deposundan belirtilen teslim yerine tasima islemi ihracat¢1 firma tarafindan yapilmaktadir.
Belirtilen teslim yerine kadar yapilan masraflarin tamami 6rnegin iiriiniin hazirlanmasi, yiikleme limanina
sevki, trlinlin tasima aracina yiiklenmesi ve navlun bedelinin Odenmesi saticinin uhdesinde
gergeklesmektedir. “D Grubu” teslim sekillerinde ise satici bosaltma limanindaki masraflarin bazilarini
iistlenmektedir (Takim, 2018:135).

Uriiniin sigorta ettirilmesi kavrami ise ayr1 bir durumdur. Onceki INCOTERM brosiirlerinde sigorta islemi
teslim sekline gore belli bir tarafa yiiklenmekteydi fakat son yillarda yaymlanan brosiirlerde eger sigorta
ozellikle “CIF” veya “CIP” gibi teslim sekilleri olarak ifade edilememisse sigortanin yaptirilmasi taraflarin
anlasmasina birakilmustir.

Bu noktada uluslararas: teslim sekillerinin uluslararasi ticaret sozlesmelerinin en G6nemli unsurunu
kapsadigini sdylemek miimkiindiir. Bundan dolay1 dis ticaret firmalariin teslim sekillerinin 6zelliklerini
hem iirlinlerini dogru fiyatlandirabilmeleri acisindan hem de sorumluluklarinin ne oldugunu tam olarak
bilmeleri agisindan 6grenmesi gerekmektedir.

4.5. Odeme Sekline iliskin Bilgiler

Uluslararasi ticaretin en 6nemli konularinin basinda siparisi alinan {iriiniin 6demesinin zamaninda ve eksiksiz
bir sekilde yapilmasinin saglanmasi gelmektedir. Odemelerin zamaninda yapilmamas: veya eksik ya da hi¢
yapilmamasi, domino etkisi ile ihracata katki saglayan biitiin kesimlerin olumsuz yonde etkilenmesine neden
olmaktadir. Zira hammaddenin, yar1 mamuliin veya mamuliin bedelinin 6denmesi; isgilik, elektrik, su ve
dogalgaz gibi masraflarin 6denmesi; nakliye, ambalaj, giimriikleme, navlun ve ¢esitli vergi resim ve harglarin
bedelinin 6denmesi ancak ihracat bedelinin tahsili ile miimkiindiir.

Uluslararasi ticarette alicilar yani ithalatgilar malin bedelini, mali teslim aldiktan sonra miimkiin olan en
uzun vadede ddemek isterken saticilar yani ihracat¢ilar malin bedelini siparisi alir almaz yani mal tiretime
girmeden Once almak isterler. Bu tezat durum uluslararasi ticarette ¢esitli 6ddeme sekillerinin olugmasini
saglamistir. Bu noktada sdzlesme yapilirken 6deme seklinin standart ddeme sekilleri olarak bilinen pesin
O0deme, akreditifli 6deme, vesaik mukabili 6deme, kabul kredili 6deme veya mal mukabili 6deme sekilleri
lizerinden yapilmasi uygun olan durumdur. Bu 6deme sekilleri iginde satici icin en riskli olan édeme sekli
mal mukabili 6deme sekli iken alic1 igin en riskli olan édeme sekli pesin 6deme seklidir. Bu ylizden hem
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pesin 6deme hem de mal mukabili 6deme anacak alici ile saticinin birbirlerini iyi tanimalar1 durumunda
tercih edilmelidir (Kim, 2021:138).

Ulke igi iiretimin korunmas1 veya hazineye gelir saglama arzusu bazen uluslararasi ticarette ithalat: yapacak
olan iilkenin iiriine giimriik vergisi koyma veya konulmus giimriik vergilerinde tarife yiikseltmesine neden
olmaktadir. Fakat bazen alicilar bu vergileri 6dememek veya kismi miktarda 6demek i¢in ihracatgilardan
ihracat faturasini sdzlesmede yazan degerin altindaki bir deger iizerinden diizenlenmesini talep etmektedirler.
Aradaki farki ise ya elden nakit olarak 6demek ya da farkli bir iilkeden farkli bir firma araciligi ile transfer
etmek isterler. Bu durum soézlesmelerin iizerinde yazan gercek rakamlarmm kullanilmamasit nedeniyle
sozlesmelerin tamamlanamamasina neden olmaktadir. Bu durum ise hem hukuki agidan bir risk unsurunun
olusmasina neden olur hem de elden 6denen paralarin kambiyo mevzuatina aykirilik teskil etmesi nedeniyle
mevzuat sorunun ortaya ¢ikmasina sebebiyet verir. Aynt zamanda sézlesmenin tarafi olmayan bagka bir
tarafin, transfer ettigi fonu daha sonra yanliglikla gonderdigini beyan etmesi iizerine ihracat¢idan geri
istemesi, ihracatginin yeni bir hukuki sorun ile karsi karsiya kalmasina sebep olabilir. Bundan dolayi
sozlesme yapilirken bu tiir konulara dikkat edilerek s6zlesmenin tamamlanmasi ileride yasanacak olasi
sorunlarin ortaya ¢ikmasinin dniine gececektir.

4.6. Ambalajlama Sekline iliskin Bilgiler

Ambalaj, iirlinlerin korunmasini saglayan en 6nemli unsurlarin baginda gelmektedir. Dogru ambalajlanmamis
iirlinlerin sevkiyat sirasinda zarar gérmesi sigorta kapsaminin da disinda tutulmaktadir. Ayni1 zamanda bazen
tilketicilerin albenisini ¢cekmek amaciyla dizayn edilen bazi ambalajlar, {iriiniin bedelinin énemli bir kismini
olusturmaktadir. Bu yiizden ambalajlama ile ilgili detaylarin sdzlesmelerde agik bir sekilde belirtilmesi ve
ambalajlama islemine girilmeden Once alicinin yazili olarak teyidinin alinmasi 6énem arz etmektedir. Bazen
ambalajlama dogru yapilirken barkotlama hatalar1 da iiriinlerin tekrar ambalajlanma gereksiniminin
olusmasina neden olmaktadir (Anton, 2015:45). Bu yiizden ambalajla ve ambalajlamaya iliskin detaylarin
ticari sozlesmelerde agik bir sekilde belirtilmesi gerekmektedir.

4.7. Uluslararas1 Gozetim Sirketlerinin Kullamlmasina iliskin Bilgiler

Birbirini tanimayan iki farkli {ilkedeki firmanin birbirine giivenmemesi anormal bir durum degildir. Bazen
ihracat konusu malin degerinin biiylik olmasi ve O6deme seklinin mallarin teslim alinmasindan Once
gerceklesecek olmasi, alicilarin malin bedelini 6demeden 6nce malin bagimsiz bir kurulus tarafindan
denetlenmesini talep etmelerine neden olmaktadir. Bu talep sézlesmenin dogru bir sekilde ifa edilmesinin
saglanmasi yonii ile de olumlu bir durumdur. Zira mal mukabili ve kabul kredili 6deme sekillerinin disindaki
diger 6deme sekillerinde alict iiriinii gormeden 6demesini gergeklestirmektedir. Bu noktada iiriiniin istenilen
ozellikte cikmamasi firmalarin birbirlerine karsi olumsuz bir tavir sergilemelerine neden olacaktir. Bu durum
ithalate1 icin para kaybi anlamina geldigi gibi ihracate1 firma i¢in miisteri kayb1 anlamina gelecektir. Bu
noktada akredite olmus bir uluslararasi bagimsiz goézetim sirketinin irliniin belirtilen standartta olup
olmadigimi kontrol etmesi, alict ile satici arasindaki is iliskisinin devaminin saglanmasi yonil ile 6nemlidir.

4.8. Miicbir Sebep (Force Majeur) Sartlarina iliskin Bilgiler

Miicbir sebep, beklenmeyen olaylarin fiilen gergeklesmesi durumunda, edimin kismen veya tamamen
saglanamamas1 anlamina gelmektedir. Bu olaylar, insan kaynakli olabilecegi gibi doga kaynakli olaylarda
olabilmektedir. Miicbir sebeplerden bazilar1 sunlardir: deprem, yildirim, sel, heyelan, ¢1g, iiretimi etkileyen
siddetli soguklar (don olaylar1) veya sicaklar, savas, ihtilal ve ayaklanma gibi. Yapilan sozlesmelerde hangi
durumlarin miicbir sebep sayilacaginin belirlenmesi gerekmektedir. Ciinkii bu sebeplerden bazilari bir taraf
icin miicbir sebep olarak degerlendirilirken diger taraf i¢in miicbir sebep olarak degerlendirilmeyebilir.
Miicbir sebepler bazen zamaninda teslim edilemeyen ve teslim edilememe bedeli agir olan islemlerde
taraflarin zarar gérmesinin dniine gecmektedir. Miicbir sebeplerin olugmasi durumunda taraflar birbirlerine
zaman verebilecegi gibi sozlesmenin feshini de gerceklestirebilirler. Bu durum karsilikli miizakere ile
coziilmelidir. Miicbir sebebin devam etmesi halinde bir taraf, diger tarafi magdur etme hakkina sahip
degildir. Bu durum Uluslararasi Ticaret Odasinin ICC650 brosiiriinde agik¢a belirtilmistir (ICC, 2024).

4.9. Sozlesme Sartlarma Uyulmamasindan Kaynaklanan Uyusmazhklarin Hangi Ulke Hukuk
Kurallarina Gére Coziimlenecegine iliskin Bilgiler

Dis ticaret islemelerinin tarafi olan ihracat¢1 firmalarla ithalatgr firmalar milletlerarasi mal satimina iligkin

Birlesmis Milletler Antlasmasi'na tabidir. Taraflar, sdzlesmeye uygulanacak hukuk kurallarini belirlemede

Ozgiirdiirler. S6zlesmeye uygulanacak hukuk kurali iki tilkenin hukuk kuralindan birisi olabilecegi gibi
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tiglincii bir ilkenin hukuk kuralida tercih edilebilmektedir. Genel olarak dis ticarete konu olan {irlin eger
standart bir tirlinse ve alicilar bu {iriine rahat bir sekilde ulasiyorsa sézlesmelerde kendi hukuk kurallarinin
uygulanmasini talep etmektedirler. Fakat ticareti yapilacak iiriin standart bir {irlin degilse ve ithalatg1 bu
iiriine hemen ulasamiyorsa ihracatcilar kendi hukuk kurallarinin uygulanmasinda 1srarci olabilmektedirler.
Taraflardan birinin hukuk kurallarinin gecerli olmasi o tarafin s6zlesmenin sartlarinin uygulanmasinda daha
etkin olmasini saglamaktadir. Ciinkii sozlesmeye uyulmamasi durumunda hangi tiir yaptirimlarin
uygulanacaginin 6nceden biliniyor olmasi o tarafa avantaj saglamaktadir (Carr and Stone, 2017: 453).

Eger sozlesmede herhangi bir iilkenin hukuk kurallarinin uygulanacag: belirtiimemisse Milletleraras1 Ozel
Hukuk ve Usul Hukuku Hakkinda Kanunun (MOHUK) 24. maddesinin 4. bendinde yazan “Taraflar hukuk
secimi yapmamis iseler sézlesmeden dogan iliskiye, o sozlesme ile en siki iliskili olan hukuk uygulanir.”
maddesi ¢ergevesinde {riinliin veya hizmetin teslim edilecegi yerin hukuk kurallarmin gecerli olacagi
belirtilmektedir. Boyle bir durumda ihracatcinin iilkesindeki hukuk kurallarinin uygulanmasi gerekmektedir.
Ornegin, Tiirkiye’deki bir ihracat¢1 firma, Almanya’da yerlesik bir ithalat¢i firma ile bir malin satimina
iligkin uluslararasi ticaret sozlesmesi imzalamig ise soOzlesme iizerinde herhangi bir iilkenin hukuk
kurallarinin uygulanacag: yazilmamuis ise burada MOHUK un 24. maddesinin 4. bendine gére “Karakteristik
edim bor¢lusunun, sdzlesmenin kurulusu sirasindaki mutad meskeni (kisinin fiili iliskilerini siirdiirdiigii yer)
hukuku, ticari veya mesleki faaliyetler geregi kurulan sdzlesmelerde karakteristik edim bor¢lusunun igyeri
bulunmadig: takdirde yerlesim yeri hukuku, karakteristik edim bor¢lusunun birden fazla igyerinin bulunmasi
halinde ise bu isyerlerinden hangisi sozlesme ile daha siki iligkili ise o isyerinin bulundugu hukuk
uygulanir.” hitkmil ¢ercevesinde edimin ger¢eklesecegi yerin Tiirkiye olmasi nedeniyle Tiirk hukuk
kurallarinin uygulanacagi yorumu yapilabilmektedir (Brewster, 2006:205).

5. ULUSLARARASI TICARETTE ANLASMAZLIKLARIN COZUM YOLLARI

Uluslararasi ticari iligkilerde taraflar her ne kadar taahhiitlerini yerine getirebilmek i¢in her tiirlii gayreti
gosterseler bile bazen sozlesme hiikiimlerinin farkli yorumlanmasindan kaynaklanan anlagmazliklar bazen
ekonomik sartlarin elverissizligi uyusmazliklarin ortaya ¢ikmasina neden olabilmektedir. Uluslararasi ticari
iligkilerden dogan uyusmazliklarin ¢oziilmesine yonelik farkli yontem ve uygulamalar bulunmaktadir.
Taraflar arasinda ortaya g¢ikan uyusmazlik, taraflar arasinda gerceklesen goriismelerle ¢oziilebilecegi gibi
uyusmazligin mahkeme (alict veya saticinin {ilkesinde) yolu ile ¢6ziilmesi ya da uluslararasi tahkime
gidilmesi de miimkiindiir. Uygulamada uyusmazlik durumunda mahkemeye gidilmeden 6nce hangi yola
bagvurulacagi genel olarak satig sdzlesmelerinde belirtilmektedir (Takim vd. 2018:278)

5.1. Anlasmazhgin Dava ile Coziilemeye Calisilmasi

Uluslararas1 ticarette sorunlarin dava yolu ile ¢6ziilmesi en son bagvurulmasi gereken yontemlerden biridir.
Ciinkii alic ile satict arasindaki mevcut is iliskisinin bozulmasi arzu edilen bir durum degildir. Ayni1 zamanda
dava ile sorunun ¢oziilmeye calisilmasi, taraflardan birinin zarar gérmiis olmasi durumunda zarar tazminin
uzamasina neden olabilmektedir. Bunun yaninda farkli iilkelerin hukuk kurallar1 ile davalara taraf olunmasi
firmalara ekonomik agidan da onemli kiilfetlerin olugmasina neden olmaktadir. Ornegin, Tiirkiye’de
avukatlik {icretleri genellikle avukat miivekkil arasinda yapilan goriismelerle belirlenirken Ingiltere’de
avukathk {icreti saat karsiliginda avukatlarin beyani ile iicretlendirilmektedir. Bu farklilik davanin
kaybedilmesi durumunda taraflarin 6nceden 6n goremedikleri masraflarla karsilasmalarina sebep
olabilmektedir. Fakat her ne kadar alternatif ¢6ziim yollarindan miizakere, arabuluculuk, tahkim, bilirkisilik
ve kisa jiliri yargilamasi gibi metotlarin uygulanmasi sonucunda bir ¢éziim bulunulamamissa taraflarin
bagvuracagi son nokta sorunun dava ile ¢oziilmesidir. Bu noktada dikkat edilmesi gereken en 6nemli husus,
sozlesmede anlagmazligin olmasi durumunda sorunun hangi hukuk kurallar1 baz alinarak ¢oziimlenecegi
hususudur. Yukarida da denildigi gibi eger sdzlesmede belli bir iilkenin hukuk kurullarimin uygulanacagi
belirtilmemisse MOHUK un ilgili maddesi geregince edimin gerceklesecegi yerin hukuk kurallar1 gegerli
olmaktadir.

5.2. Anlasmazhgin Alternatif C6ziim Yontemleriyle Coziilmeye Calisiimasi

Anlagmazliklarin dava ile ¢6ziilmeye calisilmasi genellikle taraflarin yararina olmamaktadir. Bu noktada
alternatif ¢oziim yollarina basvurmak arzu edilen bir durumdur. Alternatif ¢6ziim yollarina basvurmak
Ozellikle taraflara yiiksek maliyetlere katlanmadan sorunlari ¢6zme firsati sunma, is iliskilerinin devam
ettirilmesini saglama, mahkemelerin ig yiikiinii azaltma gibi yonlerden avantajlar sunmaktadir. Alternatif
¢cOzlim yontemleri miizakere, arabuluculuk, tahkim, bilirkisilik ve kisa jiiri yargilamas: olmak {izere bese
ayrilmaktadir. (Armstrong vd. 2012:109)
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5.2.1. Miizakere

Taraflarin bir araya gelerek disaridan herhangi bir miidahaleye gerek kalmadan sorunlari kendi iginde
¢ozmeye c¢aligtiklar1 bir yontemdir. Bu yontem en az maliyetli olan ve is ilisiklerinin devam etmesini tesvik
eden en uygun yontemdir.

5.2.2. Arabuluculuk (Uzlastirma)

Miizakere yontemi ile sorunlarin ¢oziilememesi durumunda arabulucu yontemiyle sorunlarin ¢éziilmeye
calisilmast diger bir alternatif ¢oziim yontemidir. Bu yontemde uyusmazlik tarafsiz ve bu konuda yetkin
birinin aracilif1 ile taraflarin konu hakkinda ortak bir noktada bulusmalarini saglanmaya yonelik olarak
coziilmeye calisilmaktadir. Arabulucularin herhangi bir yaptirim giicii s6z konusu degildir. Arabulucular,
sadece tavsiyelerle sorunun ¢oziilmesine katki saglamaya galigmaktadirlar (Cankaya Hukuk Biirosu, 2024).

5.2.3. Tahkim

Tahkim, bir uyusmazligin taraflarin dogrudan segecegi kisi ya da kisilerin hakemliginde verecekleri
kararlarla ¢ozmeye calistiklart bir alternatif ¢oziim yontemidir. Tahkim, taraflar hakkinda kanuni bir
yasaklama bulunmayan, kamu diizenini ilgilendirmeyen, kendi istekleri ve Ozgiir iradeleriyle yapmis
olduklar1 eylemlerden dolay: aralarinda c¢ikacak bir ihtilafta ¢oziimii dava agmak yerine kendi tercihleriyle
belirledikleri kisi ya da kurumlar aracilig ile ¢ozmeye calisma yontemidir. Tahkim metodunun uygulanmasi
icin sozlesmede tahkim hususunun Ozellikle belirtilmesi veya ayri bir tahkim sozlesmesi yapmasi
gerekmektedir. Tahkim kendi i¢inde ad-hoc ve kurumsal tahkim olmak iizere ikiye ayrilmaktadir (Sayre,
2012:569).

5.2.3.1. Ad-Hoc Tahkim

Ad-Hoc tahkimde s6zlesmenin taraflari olan ihracatgi ve ithalatgr; bir tahkim s6zlesmesi yaparak hakemlerin
belirlenmesine, esas ve usul ile ilgili uygulanacak kurallarin tespitine kendileri karar vermektedirler. Bu
tahkim tiiriinde taraflar bazen konu ile ilgili bazi kurumlarin tahkim kurallarma atifta bulunarak sorunu
¢dzmeye calismaktadirlar (igten, 2022).

5.2.3.2. Kurumsal Tahkim

Kurumsal tahkim, c¢esitli kuruluslarin 6nceden belirlenen kurallarina gore yapilan ve kurallara uygunlugu
ilgili kuruluglarin teminat1 altina alinan tahkim tiiriidiir. Bu noktada en fazla bagvurulan tahkim yontemleri
Uluslararasi Ticaret Odasi’nin Uzlastirma ve Tahkim Hiikiimleri ile Birlesmis Milletler Uluslararasi Hukuk
Komisyonu’nun tahkim kurallaridir. Ancak kurumsal tahkime bagvuruldugunda ilgili tahkim kurumunun da
mutlaka verilen kararin icinde olmasi ve karar1 denetlemesi gerekir (Igten, 2022).

5.2.4. Hakem (Bilirkisilik)

Hakem yani bilirkigilik metodu da alternatif ¢6ziim yontemlerinden biridir. Hakem, sorun yasanan alanda
uzman olan ve bu uzmanlhg ile taraflara teknik bilgi vererek sorunlari sadece tavsiye niteliginde ¢ozmeye
caligmaktadir. Hakemin taraflar iizerinde bir yaptirnm durumu séz konusu degildir. Eger ¢6ziimiin alternatif
metotlarla saglanamamast durumunda bilirkisilerin goriisleri davanin seyrini etkileyebilmektedir (Sayre,
2012:569).

5.2.5. Kisa Jiiri Yargilamasi (Kisa Yargilama)

Kisa jiiri yargilamasi; miizakere, arabuluculuk ve tahkim yontemlerinin birlestirilmesi ile olusturulan planl
bir alternatif uyusmazhik ¢dzme metodudur. Iginde yargilama kelimesi ge¢mesine ragmen mahkeme ile
¢oziimiin saglandig1 bir yontem degildir. Thracatci ve ithalatgilar bu ydntemde degerlendirmenin isleyis
seklini  belirleyebilmektedir. Bu nedenle kisa yargilamanin usuli islemden isleme farklilik
gosterebilmektedir. Kisa jiiri yonteminde taraflar gizlilik konusunda bir anlagsmaya vararak sunacaklar1 bilgi
ve belgeleri dnceden belirleyebilmektedir (Paulsson, 2011:298).

SONUC VE ONERILER

Uluslararasi ticaret en az iki iilkenin bazen transit ticaret, dahilde veya harigte isleme rejimi nedeniyle ikiden
fazla iilkenin taraf oldugu bir ticaret tiiriidiir. Uluslararas ticaretin sinirlar1 asan 6zelligi riskin artmasina
neden olmaktadir. Birbirini daha 6nce hi¢ gérmemis dis ticaret firmalarmin yapacaklar ticarette ihracatgi
firmalarin ihra¢ edecekleri malin veya hizmetin bedelinin tahsilini giiven iginde gerceklestirmek istemeleri,
ithalat¢i1 firmalarm ise bedelini 6deyecekleri mal veya hizmetin kusursuz bir sekilde teslim edilmesini talep

89

MTU Sosyal ve Beseri Bilimler Dergisi C.4. S.2. $5.82-91 (ISSN: 3023-5847)



etmeleri ancak taraflar arasinda detayli bir anlagsmanin taraflarin gilivenligini saglayacak sekilde ifa
edilmesiyle miimkiindiir.

Uluslararasi ticarette mal ve hizmet akimlarinin bir iilke sinirindan bagka bir iilkenin sinirma gegmesi, i¢
ticarete kiyasla farkli sorumluluklarin ortaya ¢ikmasina neden olmaktadir. Bu yiizden isleme esas konularda
sorumluluklarin agik bir sekilde belirlenmesi gerekmektedir. Bu konuda 6zellikle Uluslararasi Ticaret Odas1
onemli adimlar atarak taraflarin islem sirasinda standart uygulamalar1 icin yeknesak kurallar belirlemistir. Bu
kurallar uluslararas: teslim sekilleri (INCOTERMS) ve 6deme sekilleri basligi altinda brosiirler seklinde
zamanin ihtiyaclarima gore giincellenerek yayinlanmaktadir. Taraflarin sézlesme diizenlenmeden 6nce bu
kurallar1 bilmesi saglikli bir s6zlesmenin ifasi i¢in dnemlidir.

Uluslararasi ticaret sozlesmelerinde karsilagilan en biiylik sorunlarin basinda s6zlesmede uygulanacak hukuk
kurallarinin tespiti sorunu gelmektedir. Ulusal ticarette, taraflar ayni iilke sinirlart i¢inde olduklar1 i¢in ayni
hukuk kurullarina tabi olmalar1 haklarin1 korumalarina yardimei1 olurken farkli iilkelerin dahil oldugu ticari
islemlerde, taraflar genellikle bir anlagsmazlik i¢ine girdiklerinde kendi hukuk kurallarinin uygulanmasini
talep etmektedirler. Bu sorun sézlesmeye hangi iilkenin hukuk kurallarinin gegerli oldugunun yazilmasi ile
¢oziilebilir fakat bdyle bir ibareye yer verilmemisse sorunun nasil ¢oziilecegi kismi Milletlerarast Ozel
Hukuk ve Usul Hukuku Hakkinda Kanunun ile ortaya konulmustur. Kanunun 24. maddesinin 4. bendinde bu
sorun “Karakteristik edim borglusunun, sdzlesmenin kurulusu sirasindaki mutad meskeni (kiginin fiili
iligkilerini siirdiirdiigii yer) hukuku, ticari veya mesleki faaliyetler geregi kurulan sézlesmelerde karakteristik
edim bor¢lusunun isyeri bulunmadig: takdirde yerlesim yeri hukuku, karakteristik edim bor¢lusunun birden
fazla igyerinin bulunmasi halinde ise bu igyerlerinden hangisi sézlesme ile daha siki iliskili ise o igyerinin
bulundugu hukuk uygulanir.” hitkkmii ile ¢6ziime kavusturulmustur.

Sozlesmelere uyulmamasi nedeniyle ortaya ¢ikan sorunlar ise miimkiin oldugu kadar alternatif ¢6ziim
metotlarmin kullanilmasi ile sonuglandirilmaya g¢aligilmalidir. Bu metotlardan sonug elde edilememesi
durumunda ise mahkeme yolu ile anlagmazliklarin ¢éziimii yoluna gidilebilir. Fakat mahkeme yolu ile
¢Oziim son basvurulmasi gereken yontem olmalidir. Ciinkii alic1 ile satic1 arasindaki mevcut is iligkisinin
bozulmasi arzu edilen bir durum degildir. Ayn1 zamanda dava ile sorunun ¢oziilmeye ¢alisilmasi, taraflardan
birinin zarar goérmiis olmasi halinde zarar tazminin uzamasina da neden olmaktadir. Benzer sekilde
taraflardan birinin davay1 kaybetmesi, yliksek ¢ikan dava masraflarmin 6denmesi mecburiyetinin ortaya
cikmasina da neden olmaktadir. Zararin tazmini ve yiiksek mahkeme masraflar1 bazen firmalarin altindan
kalkamayacaklari finansal sorunlarin ortaya ¢ikmasina da sebep olmaktadir.
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