TOB, OCYILECTBAAIOIIHUX YETKO OIIPEACACHHBIC
dysKIIH, OCHOBaHHBIE HAa (DOPMAABHEIX ITPABU-
AaX, B3AMMOACHCTBYIOIIUX MEKAY COOOH B IIPO-
LIECCE IPUHATHA ONTUMAABHBIX PEIIICHUIT;
HAAIYHE 3aKOHOAQTEABHO YCTAHOBACHHBIX,
YCTKHX, ACTAAM3HPOBAHHBIX IIPOIICAYP, HOPM H
IPHHIIAIIOB  OIOAKETHOIO IIPOIIECCA, IIPEAY-
CMATPHUBAIOIIHUX, C OAHON CTOPOHBI, OTBETCTBCH-
HOCTB, 4 C APYTOH - CTUMYABI AASl PEATHPOBAHISA
BBIOOPHBIX IIPEACTABUTECACH M TOCYAAPCTBEHHBIX
CAYKAIITUX Ha OOIIECTBEHHBIC ITIOTPEOHOCTH, ITO
C OOABIIIEH BEPOATHOCTBIO TOCAYKHUT IIPUHATHIO
peIeHuii B OOIIECTBEHHBIX HHTEPECAX;
pacImupeHne ITOAHOMOYHI M OTBETCTBCH-
HOCTH YYaCTHHUKOB OIOAKETHOTO IIPOIIECCa, IPHU-
BACYCHME OOIIECTBEHHOCTH AAfl YKPEIIACHHSA
IIOTEHITMAAA TOCYAAPCTBA AAA 9(PEKTHBHOIO U

paHI/IOHaAbHOFO HCIIOAB30OBaHMA 6IOA}KCTHI)IX

pCCprOB;

OTKPBITOCTD M IIPO3PAYHOCTD ITAAHHUPOBA-
HUA 1 UCIIOAB3OBAHHA O6H_[€CTBCHHBIX 6I-OA)KCT-
HBIX pecprOB;

HUCIIOAB30OBAHHUC HAYYIHO ODOCHOBAHHBIX Me€-
TOAOB TIPOTHO3MPOBAHUA MW ITAAHHPOBAHHA B
YHIpaBACHHUH 6IOA)KCTOM TOCyAapCTBa.
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ALFRED MARSHALL’DA EKONOMININ STATIK
DURUMDAN DIiNAMiK DURUMA HAREKETINDE
GIRISIMCI’NIN ONEMI, GIRISIMCi SERMAYESI

VE IKTiSADI BUYUME ILIiSKiSi

H. Dogan, Yard. Dog. Dr. Kirgizistan-Tiirkiye Manas Universitesi

In this paper, we reviewed the concept of entrepreneurship of neo-classical economist Alfred Marshall and

the relation of entreprencurial capital and economic growth. The number of theoretical models, and empirical
studies analyzing the role of entrepreneur in economic growth has increased in the light of old, and new
definitions that were brought up to the concept of entrepreneurship.

Neoclassical economist Alfred Marshall argued that entrepreneurs have an important function in dynamics
and growth of economies. The statement is also emphasized to be indispensable case in that the entrepreneurial
skills is essential in the global competitive scale of countries at the side of theoretical and practical studies in
relation to the role of entrepreneur in economic growth. Especially, in recent years the concept of
entrepreneurship capital has been started to be used as an issue of emprical studies, in investigating whether the
ability to establish new firms has any effects on whole or regional scale of economic growth of countries’.

In this study, the author has reviewed the literature on the validity of positive impact of entrepreneurship
on economic growth, by reviewing literature that covers both emprical and theoretical researches, thus approves
this validity of the implications that Alfred Marshall has made in his magnum opus that was written on the basis
of his analytical analysis and investigations.

I.Girig
Uretim fonksiyonunda yer alan tretim
faktorlerini bir araya getiren girisimci var olan

veya yaratian bir ihtiyacin giderilmesi fikrine
sahip olan, isi tasarlayan, belirsizlik altinda risk
ustlenerek gerekli hazirliklart ve masraflari yapan
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kisidir. Cantillon’dan (1755)' Adam Smith’e
(1776), Alfred Marshall’dan (1969)* Joseph
Schumpeter’a (1934), Paul Romer’e (1988),
Robert Lucas’a (1993) ve Aghion ve Howitt’e
(1998) “klasik ve modern ekonomik biiyiime”
olgusu icinde “girigimci” kavrami ¢ok Onemli
bir konuma sahiptir’.

Bu calismanin amaci, Neoklasik Tktisatcilarin
tstadi Alfred Marshall’da firma, organizasyon ve
girisimcilik kavramlarinin iktisadi buyime baki-
mindan Onemi 1s1¢1inda, ginimiz iktisadi buiyi-
me yaklasimlarinin temel odagt haline gelen, eko-
nominin statik durumdan dinamik strece dogru
akisinda veya iktisadi biiyimeye dogru hare-
ketinde girisimcilik fonksiyonunun roliini ince-
lemektir. Bu amagla, 6nce Marshall’da firma-larin
organizasyonu ve teknolojik gelismelerinde girisi-
mcinin rolintn agtklanmaya ¢alisildigr ikinci bo-
limt, girisimcinin ekonomik biiytimedeki 6ne-
minin vurgulandig Ge¢linct bolim izlemek-tedir.
Son olarak, dérdinci ve besinci boélimde sira-
styla girisimcilik sermayesi tanimlanmakta ve gi-
risimcilik  sermayesinin ekonomik buytimedeki
roli anlatilmakta ve sonu¢ bolimiyle ¢alismamiz
sonlandirimaktadir.

I1. Marshall'da firma sahibi girisimci’nin
organizasyon ve yenilikgi kisiligi

Ogrencisi Pigou Marshall hakkinda yazdigi
unlt eserinde soyle diyor: “O siirekli olarak,
teorinin somut gercegi kesfeden ve somut
problemlerin  6zel niteligine vurgu yapan bir
motor oldugunu séylerdi” (Pigou, 1925, 5.159)".

Marshall'in firmalarinin tamami is adamlari-
girisimciler (businessmans-entrepreneurs) tarafin-

1 Cantillon (1755), “yuklenici” (undertaker) terimi ile
anlamlandirdigt girisimcinin  belirsizlik karsisinda piyasa
islemleri konusunda kararlar veren ekonomik birimlerin bir
sinift oldugunu ileri sirmigtiir.

2 Marshall, A. (1969), Principles of Economics, 8 th ed.
MacMillan Student ed., London, eserin ilk baskist 1890
yilinda yapilmustir.

3Geg 19.yy. ve erken 20. yy. da sanayilesme ve ekonomik
gelisme siirecini siirdiiren Ingiltere'de ekonomik degisme
ve gelismeyi gozlemleyerek, sirekli bir degisim icinde
ckonomik olgulardaki degismeyeni arayan (Shackle, 1982,
228), iktisadi evrimin ¢ok yavas meydana geldigini, doganin
sigrama yapmadigint (natura non facit saltum) ifade eden
Alfred Marshall icin “stirekli degisen bir iktisadi ortamda
degismeyeni  incelemek  iktisadi  analizin  temelini
olugturmaktadit" (Marshall, 1969, s.12).

4 O doga, emek ve sermaye’ye otganizasyonu ilave ettigi
tretim fonksiyonunda dort tretim faktSriind tanimlads
(Pursell, 1958, s5.396-397). Marshall’a goére organizasyon
emegin verimliligini artirir ve is bolimi tartismasinda agik
bicimde organizasyonu bir tretim faktéri olarak kabul eder

(Marshall, 1969, 5.240).
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dan yonetilir ve firmalar dogarlar ve basarili oldu-
klart strece buyttler; firmalarin bir ¢ogu daha
sonra ¢6ker ve yok olurlar. Firmalar tipkt orman-
da yasayan agaclara benzerler: "Firmalar, orman-
daki bir agag gibi buytr, en yiksek noktaya ulagir
ve Olirler. Bu diizenli bir surectir. Bununla birlik-
te, kural dist birkag firma olabilit" (Loasby, 1969,
s.114). "Bu firmalar, sahibinin (girisimci) ustali-
gina, enetjisine ve sansina baglt olarak digerle-
rinden daha hizli biiyiiyebilir, daha yiiksege ulasa-
bilir ve batislart da gecikebilit" (Frisch, 1950,
s.499). "Yeni bir firma, eski firmanin yaptigt isi
Ogrenir ve bu firma da basarili olursa, biyiyerek
eski firmanin yasadigi streci gecirit" (Loasby,
1982, 5.235)".

Girisimci gergek bir istek yaratarak veya eski
malin Uretimini gelistirerek yeni bir mal arz etmek
icin firsatlart degerlendirmede genis tretim ve
tiketim hareketlerini tahmin etme giiciine sahip
olmalidir. Ayrica, girisimci ihtiyatlh kararlar
verebilme ve cesurca risk altina girebilme
yetenegine de sahip olmali ve isinde kullandig:
malzemeleri ve makineleri ¢ok iyi kullanmalidir"
(Marshall, 1969, 5.297).

III. Marshall’da firma’min yasami’nda
rekabet yetenegi ve girisimci’nin 6nemi

Marshall bir firmanin rekabetci durumunu,
girisimcilik fonksiyonunun basarilabilmesi
seklinde tanimlamustir. "Bilgi, idiretimin en giiclii
motorudur™ (Levitt, 1976, s.427; Marshall, 1969,
s5.138-139) diyen Marshall'in® firmasi, yeni
uriinler, yeni Uretim siregleri veya yeni
organizasyon sekilleri sayesinde, degisen piyasa
kosullarina uyum saglayacak diizenlemeleri yapan
dinamik bir kurumdur. Firmanin dinamizmi ise,
girisimcinin lider, tiiccar ve Gretimi organize etme
rollerini  bagariyla  yurttebilmedeki  kisisel
yetenegine bagldir (Niman, 1991, 5.163).

Marshall'iln yasam siiresi yaklasimi, sadece
piyasada var olan firsatlara bagli performansi
degil, daha 6nemlisi, girisimciye baglt performans

5> Marshalla gore, firmanin sadece cevreye karst duyarliligs
ve cevreyle iliskisi degil, ayni zamanda hem bilgisi hem de
buyiklugi degismektedir. Firma zaman i¢inde sadece ne
yapacagini degil, ne yapmast gerektigini de &grenir ve
faaliyetleri ile olmasi gerekeni basarabilir. "Uretici dzel
siparigleri karsilamak i¢in degil, genel piyasa i¢in mal
iireten sanayici, tziccar ve organize eden olarak kendi is
alan:nda miikemmel bilgi sahibi olmal:dir” (Marshall,
1969, 5.297).

6 Alfred Marshall ticari bilgideki (trade-knowledge) bir
artigin bir digsal ekonomi (external economy) biciminde
yayilarak“en yuksek biciminde uzmanlagmis &zellikteki
makineyi” kullanan diger ticcarlarin biyimesine neden
olduguna vurgu yapmaktadir ( Marshall, 1969, 5.225).



fonksiyonunu kabul eder. Yani, firmanin rekabet
yetenegi, firmanin buyukligl, trinlerin bilesimi
ve orijinalligi, girisimcinin becerikliligi (versati-
lity), girisim glci (power of initiation), gayreti
(perseverance), dirayeti (tact) ve yaraticl
girisimcilik sansina baglidir (Niman, 1991, s.164)’.

Marshall'da  girisimcilik  fonksiyonunun
amact, ilave karlar elde etmek icin var olan
firsatlart arastirmak ve elde etmektir. Bu firsatlar,
mevcut Uriinlerin Uretimindeki gelismeler veya
firma organizasyon seklinin gelismesine bagl
olarak  yeni  urtnlerin  arz  edilmesiyle
degerlendirilir (Niman, 1991, s.163). Marshall'a
gore, marjinal degismelerin siirekliligini saglayan
girisimci is adamy, icat veya yenilikleri kabul eden,
bunlari uygulamak ve gelistirmek icin zarar riskini
Ustlenmeye hazir olan kisidir (Loasby, 1982,
s.114).

IV. Marshall'da girisimci ve ekonomik
biiyiime iligkisi

Marshall, firmalar arasindaki yetenek ve
performans  farkliiklart  i¢in  bir¢ok neden
oldugunu ileri strerek, kar umidi ve rekabet
zorlamastyla faaliyete baslayan her firmanin veya
girisimcinin, atik ve uyanik is adami olarak isleri
daha iyi yapma veya daha iyi isler yapma yollarini
arayacagint ve firmanin performansindaki her
lerlemenin onu “yenilik¢i” (innovative) veya
“taklitci” (impersonator) olarak daha glgli bir
duruma getirecegini ve boylece “ekonomik
gelismeye” de katkida bulunacagini belirtmek-
tedit. “Degisme  egilimi, ilerlemenin  temel
nedenidir ve herhangi bir iste daha ¢ok sorumluluk
listlenen daha yetenekli isadamlart bu egilimi
gostereceklerdir” (Marshall, 1969, s.295).

Marshall'da girisimci karlihigini arttirmak icin
yeni urtnler, yeni organizasyonlar yaratarak,
yenilik veya icatlart arastirip uygulamada cesurca
risk tistlenerek ekonominin yavas yavas ve siirekli
gelismesinde temel rol oynayan merkezi neme
sahiptir. Marshall, ekonomik gelismeyi "mevcut ve
yeni tirtinlerin  verimliliginde ve kalitesindeki
sayilamayacak kadar ¢ok kiiciik  gelismeler"
seklinde izah eder (Loasby, 1982, 5.114).

7 Yine Marshall'da firmanin hayatta kalabilme yetenegi (vi-
tality of the firm), girisimcilik fonksiyonunun en iyi bicimde
kullanilabilmesine baglidir. "Bekledigi iletlemeyi elde eden
girisimcinin yeteneginin degil, fakat enerjik calisma isteginin
yok olmastyla firmanin gelismesi sona erecek ve firma
piyasadaki rekabetci yetenegini kaybetmeye baglayacaktir
(Niman, 1991, s.164). Is adamlarinin Slimlilliigiiniin ve
kendisinden sonra gelen kusaklarin ayni nitelige sahip
olmamalarinin, firmanin yagama gicinin zayiflayip yok
olmasindaki en 6nemli etken oldugu Marshall tarafindan
ifade edilmektedir (Pursell, 1958, 5.595-96).
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Marshall  iktisadi  dinamige  “organik
biiyiime” (organic growth) yaklasimint getir-
mistir. Bu yaklasima gére ekonomi, degisimin
igsel olarak yaratildigi ve strekli olarak meydana
geldigi bir yerdir®. Marshall igin, zaman iginde
birikimle bitlikte olusan “teknik gelismenin devam
ettigi” bir ekonomi s6z konusudur. Boyle bir
ckonominin kahramani, yenilik yaratan ve risk
Ustlenmesini bilen cebbar (robust) girisimcidir
(Robinson, 1972, s.52). Yani, Marshall'da
ekonomik gelisme, merkezinde firma ve girisimcinin
bulundugu arz yanl, marjinalist, deneyimsel ve
evrimseldir (Loasby, 1982, s.239). Girisimci,
mevcut ve yeni teknolojinin ikisini de en iyi
bi¢imde uygulama konusunda sinirsiz bir ¢abayla
arastirma yaptigl icin optimizasyon sirecinin
merkezindedir (O'Brien, 1990, s.72). Marshall'a
gore, girisimcinin belirledigi sadece optimal girdi
bilesimleri degildir; kar 6dili ile motive olan
girisimci aynt zamanda farkll drinlerin optimal
ciktt  bilesimlerini  de arastirir. Iste, yogun
arastirmalar sonucu yaratilan “yeni teknolojilerin
etkisiyle” c¢iktida meydana gelen geligmeler,
“ekonomik gelismenin” motorudur (O'Brien, 1990,
5.72)°.

Marshall, girisimci is adamin  firmanin
cesametini buylUtmesi sonucunda ortaya ¢ikan
Sleege gore artan getirilerin® de ekonominin
gelismesine katkida bulunacagint séyler. "Ure-
timde kullanilan emek ve sermayenin biiyiimesi,
cogunlukla geligmis organizasyona neden olur, bu
da emek ve sermayenin kullamiminda etkinlige
neden olur. Bahsedilen sey, yeni bir is yonetimi
tarzimin icadidir" (Marshall, 1969, s.280). “Biiyiik
bir firma, materyal kullaniminda, gelismis makine
kullaniminda, yeni makine icat edilmesinde, biiyiik
Olcekte  satin  almada ve satmada, ozel

8 MARCHIONATTI ‘nin (1992, 5.566) ifade ettigi gibi,
tipkt Smith’de oldugu gibi Alfred Marshall’da da asla sonu
gelmeyen urtiin ve teknolojik yenilik stireci modern
ckonominin derin dinamik dogasini olusturur (Lavezzi,
2003, 5.104).

9 Onceki Avrupa Komisyonu Bagkani Romano Prodi

(2002, 1) ekonomik biyime olgusunda girisimcinin
6nemine su cumlelerle dikkat c¢ekiyor: “Ekonomik
biiyiimenin anahtart ve bir ekonominin girisimcilik

kapasitesine bagli verimlilik artiglarinin  devam eden
kanmitinin varhig1 nedeniyle, bizim girisimcilik alanindaki
acigimiz ciddi bicimde ele alinmaya ihtiya¢c duymaktadir’
(Audretsch, 2007, 5.63-64).

10 Olgege gore artan getirileri digsal ve igsel ekonomilerle de
aciklayan Marshall’da i¢csel ckonomiler; uzmanlasmis
yetenck  ve  makine  kullanimindaki  ekonomileri
komsuluktaki toplam tretim hacmine baglarken, dissal
ekonomileri esas olarak bilginin biyumesi ve sanatta
ilerleme, tamamiyle sivil diinyadaki toplam tretim hacmine

baglamaktadir (Marshall, 1969, 5.220).



yeteneklerden (oOzellikle yonetimsel) yararlanmada
ve finansal yonlerden avantajlara sahiptir”
(Pursell, 1958, 5.594).

Marshall, dretim teknolojisindeki gelismeler
sonucu meydana gelen Olcek avantajlarindan
bahsetmekle kalmaz, urtnlerdeki kolaylastirict
yenilik tarzt tzerinde de 6nemle durur. “Modern
sanayicinin karakteristik gorevi, insanlarin onceden
bilmedikleri bir mali onlara gostermek suretiyle
yeni istekler yaratmaktur” (Marshall, 1969, 5.280)"".

V. Girisimcilik sermayesi lizerine

Bir ekonominin girisimcilik davranist yarat-
ma kapasitesi o ekonominin temel “girigimcilik
sermayesinin” (entrepreneurial capital) dere-
cesi tarafindan sekillenmektedir  (Audretsch,
2007, s.69)".  Girisimcilik sermayesi sosyal
sermaye (social capital) ile karistiriimamalidir.
Sosyal sermaye kavrami ekonomik buyumeyi ve
refaht sekillendiren geleneksel faktorlere bir
sosyal unsurun dahil edilmesidir (Coleman, 1988,
$5.98-103; Putnam, 1993). Putnam’a (2000, s.19)
gore, fiziki sermaye (physical capital) fiziki
nesneleri ve insan sermaye (human capital)

bireylerin  6zelliklerini  ifade ederken, sosyal
sermaye  bireyler arasindaki baglantidarr  —
onlardan kaynaklanan sosyal aglart (social
network) ve  karsiiklilk  (reciprocity) ve

guvenilirlilik  (trustworthiness) normlarini ifade
eder (Audretsch, 2007, ss5.69-70)". Dolayistyla,
girisimcilik sermayesi sosyal sermayeden farkl bir
kavramdir ve sosyal kabul, risk ve basarisizliga
yonelik tutumlarla birlikte girisimcilik davran-
wsimin degeri gibi bir dizi hususu kapsar (Gartner
ve Carter, 2010, s5.99-127)",

1 Yoénetim, girisimciligin  sadece kiiciik bir kismudir;
koordine etme (coordination), hayal giicii (power of imagi-
nation) ve riske katlanma (risk-bearing) girisimcinin temel
Ozellikleridir (O’Brien, 1990, 5.73).

2 Girigsimcilik sermayesi, iktisadi birimlerin yeni
kurma egilimi olarak tanimlanmaktadir (Audretsch ve
Keilbach, 2004, s.3).

13 Putnam (2000, s.19) sosyal sermayenin ekonomik
biyimeyi yaratmada da 6nemli oldugunu ileri siirerek
standart neoklasik biyiime modelini gelistirdi. Putnam
sosyal sermaye ve ckonomik performans arasinda bir
baglanti ortaya koyarken, bu baglantiya dogrudan
girisimciyi dahil etmez. Sosyal sermayenin bilesenlerini
Putnam en ¢ok dahil olunan dernek tyeligi ve kamu giiveni
olarak vurgulamaktadir. Bunlar sosyal ve ckonomik
mutlulugun temeli olabilitken, onlarin kendiliginden (per se)
girisimciligi kapsadigt acik degildir.

UGirisimcilik davranist kurulu tegkilatlarin devam eden
faaliyetlerini ~ stirdiren  veya  degistiren  bireylerin
faaliyetlerinden ziyade yeni tegskilatlar (organizasyonlar)
yaratan bireylerin faaliyetlerini kapsar (Gartner, Carter ve
Reynolds, 2010, s5.99-127).

firma
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Bu nedenle, “girisimcilik sermayesi” farkli
yasal, kurumsal ve sosyal faktorlerin genis bir
spektrumunu yansitir. Girisimcilik faaliyeti kapa-
sitesini  sekillendiren ve bitlikte ele alinan bu
faktorler ve giigler bir ekonominin girisimeilik
sermayesini olusturur (Audretsch, 2007, s.70).

VI. Girigsimcilik sermayesi ve ekonomik
biiyiime iligkisi

Iktisadi biiyiimeyi hangi faktotlerin belir-
ledigi veya daha ¢ok belirledigine yonelik teorik
aragtirmalar yaninda uygulamali aragtirmalar da
giderek artmaktadir. Cok sayida arastirma, girisi-
mci ve ekonomik biiyiime baglantist igin Solow
(1956) biyime modelinin dahil edildigi fiziki
sermaye, emek ve bilgi sermayesi gibi daha
geleneksel Olctilere “girisimcilik sermayesi”
olciilerini® ilave etmekteditler.

Audretsch, Keilbach ve Lehmann (2006)
1990’larda  Alman  bolgelerinde  bir  tiretim
fonksiyonunu tahmin etmek igin fiziki sermaye,
bilgi sermayesi ve emek Olcilerine ilave olarak
girisimcilik  sermayesi  Ol¢tlerini  ilave ettiler.
Calismalarinin sonuglart fiziki sermaye ve ¢ikt1 ile
emek ve cikti arasinda orijinal Solow modelinde
Onerildigi  gibi  pozitif iliskileri  onayliyor.
Arastirmalar  ayrica, Romer (1986) modeli
tarafindan Onerildigi gibi bilgi sermayesi ve ciktt
arasinda porzitif bir iliski buluyor. Ilave olarak,
girisimcilik ~ sermayesinin  bélgesel  ekonomik
buyume tizerinde pozitif bir etkiye sahip oldugu
da bulunmustur. Fiziki sermaye miktari, bilgi
sermayesi ve emek bolgede sabit tutulurken,
daha biyiik girisimcilik sermayesine sahip
bolgelerin daha biiyiik bir ekonomik gelisme
diizeyi ortaya koydugu bulunmustur. Bu
sonuglar en azindan Almanya baglaminda bu
bolgelerin daha biyiik girisimcilik derece-
sinin daha yiiksek ekonomik performans

15 Tartismast sunulan girisimcilik sermayesinin bir lctistinii
yaratan  fiziki sermaye, emek ve bilgi c¢ok sayida
varsayimlart ve basitlestirmeleri ¢agristirir.  Girisimeilik
sermayesini olusturan elementlerin bir ¢ogu
miktarlastirmaya karst gelir. Her durumda, girisimcilik
sermayesi diger sermaye tiplerinin hepsi gibi ¢ok
yonlidirler ve farkli yapidadirlar. Buna karsilik, girisimcilik
sermayesi kendisini tek bir bicimde agiklar: yeni isletmelerin
calismaya baslamasi. Bu nedenle, Audretsch, Keilbach ve
Lehmann (2006) esasen gozlemlenemeyen bir degiskeni
yansitan bir temsil géstergesi olarak “yeni firma calismaya
baslama orant” n1 kullanmay1 6neriyor. Yiksek girisimcilik
sermayesi duzeyleri yitksek calismaya baslama oranlarint
yansitir, ceteris paribus (Audretsch, 2007, s.71).



diizeyine sahip olma egilimini ortaya
koymaktadir (Audretsch, 2007, ss.71-72)".

Birlesik Devletler ve Rusya’da yapilan
uygulamalt arastirmalar girisimcilikten ekonomik
buyimeye dogru baglantinin  kanitini  ortaya
koymustur. Ornegin, Holtz-Eakin ve Kao (2003)
ABD’de, Berkowitz ve Dejong (2005) Rusya’da
girisimcinin ~ buyime  tzerindeki  etkisini
arastirmislar ve girisimcilik ve biiylime arasinda
porzitif iliski bulmuslardir”.

VII. Sonug
Iktisat biliminin babast Adam Smith’den
gunimiize, degerin yaratilmasinda ve

artirilmasinda  6nemli rol verilen “girisimci”
kavrami “ticcar” (trader), “Uretici” (manufac-
turer), “isadamt” (businessman), “girisimci”’
(entrepreneurship) gibi kavramlarla isimlen-
dirilmistir. Ginimizde kullanimi yayginlasan
“girisimcilik ~ sermayesi”  (entrepreneurial
capital) kavrami ve eckonomik biyime iligkisi
lzerine  yapilan  uygulamali  arastirmalar,
buyimenin en O6nemli aktéri olan girisimcinin
iktisadi  buyuimedeki rolii hakkinda — Alfred
Marshall'in  yaklastk 120 yil 6nce yayinlanan
magnum opus’undaki agiklamalar1  dogrula-
maktadir.

Marshall'da iktisadi degisme ve gelismeyi
zaman icinde tedrici olarak meydana getiren
faktor, hi¢ yilmadan kar pesinde kosan atik ve
uyanik is adamudir. Bu girisimci is adami, rekabet
ortaminda firmasinin  karliigini  artirmak  igin

ikame prensibini® ve 6lcek  ekonomilerini

16 Ayrica bkz; STEL, André van, CARREE, Martin and
THURIK, A. Roy (2005), “The Effect of Entrepreneurial
Activity on National Economic Growth”, The SCALES
Paper,
http://publishing.cur.nl/ir/darenet/asset/9869/20070213
007IndUn.pdf, (15/03/2011).

17 Girisimcilik ve ckonomik buyime iliskisine yonelik
uygulamali ¢aligmalara iligkin detayl bilgileri iceren tablo
EK-I de verilmistir.

18 Marshall'da girisimciler, Grlinlerinin Uretimini ve satigint
belirsiz ve degisen bir ortamda yapmaktadirlar. Ts adamlart,
karlarini artirict  faaliyetlerini, belirsiz ve degisen bir
ortamda, ancak '"ikame prensibi" ni (Principle of
substitution) uygulayarak gerceklestirirler. Marshall ikame
prensibinin uygulanmasint séyle ifade eder: " Ureticiler,
bilgilerinin ve girisimciliklerinin ulagabildigi oranda, tretim
amaglarina en uygun tretim faktorlerini segerler. Kural
olarak, secilip Gretimde kullanilan tretim faktStlerinin arz
fiyatlarinin ~ toplami, bu  Uretim  faktorleri  yerine
kullanilabilecek bagka Uretim faktorleri bilesiminin  atrz
fiyatlar1 toplamindan daha ucuzdur.” Schumpeter’e goére
veri bir teknoloji ufku varsayiminin sonucunda mevcut
tretim faktorleri arasinda “ikame ilkesi” statik bir ¢evrede
olusurken (Pursell, 1958, 5.597), Marshall, en uygun faktori
ve faktor bilesimini segen is adami ve modern girisimciyi
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uygulayarak firmanin etkinlik ve buyumesini
saglayan ve boylece ekonominin zaman i¢indeki
gelisimine katkida bulunan bir motor gorevi
g6rmektedir®.

Ekonomik biyime Alfred Marshall’da
igseldir. Kar pesinde kogan girisimciler arasindaki
rekabet onlart strekli olarak tretken faaliyetleri
yeniden organize etmeye iter. Igsel olarak
karsilikli bagimliliga sahip ekonomik birimlerin
aralarindaki agin artmast uzmanlasma nedeniyle
verimlilik artisina ve ekonomik biiyiimeye neden
olur.

Girisimciligin ~ ekonomiler  igin  6nemi
giniimiiz modern iktisat yazininda yogun teorik
ve ampirik ¢alismalara konu olmakta ve iktisadi
buyume ve girisimcilik arasinda pozitif bir iliski

oldugu yoniunde kanitlarin  sayist  giderek
artmaktadir.
Alfred  Marshall  girisimcinin ~ 6zellikle

organizasyon ve yenilikcilik yonu ile “organik
biytime” kavramint kullanirken, modern igsel
btuyime teorileri ekonomilerin dinamik igsel

tanimlarken “ikame ilkesini” dinamik analizin gereklerine
daha uygun bir bicimde genisleterek yorumlamaktadir: "
Atik ve uyanik bir is adamu, isinin baslangicinda ve her
asamasinda veri bir maliyetle daha iyi sonu¢lara veya
daha diigiik bir maliyetle ayni sonuglara ulasmak igin
gerekli diizenlemeleri yapmaya gayret eder. Baska bir
deyisle, uyanik is adami kdrimi arttirmak icin, ulastigi
organizasyon ve bilgi diizeyi ile ve nadiren basarisizliga
ugrayarak siirekli olarak ikame prensibini uygular”
(Marshall, 1969, s.295) ...aynt yerde ve ayni iste, ayni
amaglara ulasmaya ¢alisan iki kisi bile tamamen ayni
uygulamayr  benimsemeyebilirler. Degisme egilimi,
ilerlemenin temel nedenidir ve herhangi bir iste daha ¢ok
sorumluluk iistlenen daha yetenekli is adamlari bu
egilimi gostereceklerdir < (Marshall, 1969, s.295). Evans
(1949, s.341), Marshallin “Jkame Prensibini’ ikiye
ayirarak incelemistir..

19 Michael Porter’a gore girisimeci milli avantajin kalbidir
(Carree ve Thurik, 2002, s.3): “Bulus ve girisimcilik ulusal
avantajin  kalbinde yer alir. [...] Aragtirmamiz ne
girisimciligin ne de bulusun tesadiifi olmadigini gésteriyor;
bir sans rolii verilmesi sinai basarinin bitiniyle tahmin
edilebilir oldugu anlamina gelmez” (Porter, 1990, ss.125-
126). Alfred Marshalliln eksigini tamamlayan Joseph
Schumpeter ise, ekonomik gelismenin bas nedeni olarak
girisimcinin roline vurgu yapmaktadir. iktisadi biiytimede
girisimcinin ¢ok 6nemli role sahip oldugunu vurgulayan
Schumpeter, “yenilikci girisimei” (innovating entrepreneur)
kavramini kullanmakta ve girisimcilerin “yeni bilesimleri”
gerceklestiren kisiler olduklarini, yeni icatlart uygulamaya
koyarak mevcut teknolojilere ve eski drinlere sahip
firmalara meydan okudugunu belirtmektedir (Schumpeter,
1934, 5.74). Joseph Schumpeter’in ekonomik gelisme teorisi
(The Theory of Economic Development) kitab1 1911°de
Almanca ve 1934°de Ingilizce olarak yayinlanmistir.


http://publishing.eur.nl/ir/darenet/asset/9869/20070213007IndUn.pdf
http://publishing.eur.nl/ir/darenet/asset/9869/20070213007IndUn.pdf

buyime mekanizmasinda girisimcilik fonksiyo-
nuna ¢ok biyiik 6nem atfetmektedir.

Ozellikle son yillarda “girisimcilik sermay-
esi”’ kavrami tzerinde iktisatgilar uygulamali
arastirmalarint yogunlastrmuslardir. Calismalarin
sonuglari, ilkeler arasinda ve ayni ilkenin farkl
bolgeleri arasinda iktisadi biiyiime oranlarinin
farklt olmasinda girisimcilik sermayesinin 6nemli
etkisi oldugunu ortaya koymaktadir.
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