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Abstract 
One of components of the new program of development of technological business in the Central 

Asia which work started on October, 28th, 2011 is described and has ended on May, 6th, 2012. The 
program realized CRDF Global in the form of competition «Techno – Prize» on the best  business the 
plan. Competition «Techno - Prize» stimulated students, businessmen, and scientists to take active part in 
creation of own business constructed on the basis of new technologies, or for commercialization of al-
ready existing technologies. Within the limits of competition following republics of the Central Asia will 
be captured: Kazakhstan, Kyrgyzstan, Tajikistan, Turkmenistan, and Uzbekistan. The program on de-
velopment of technological business in the Central Asia became possible thanks to the grant given by 
bureau on Affairs of Southern and Central Asia of US State department. The information on competi-
tion GIST is resulted. 

Key words: grant, commerce, project, science, competence. 
Ключевые слова: грант, коммерция, проект, наука, компетенция. 
 
С 28 октября 2011 года по 6 мая 2012 года 

реализована конкурсная программа развития 
технологического предпринимательства в 
Центральной Азии, которая стала возможной, 
благодаря гранту, предоставленному Бюро по 
делам Южной и Центральной Азии Государ-

ственного Департамента США.  Рамками кон-
курса охвачены следующие республики Цен-
тральной Азии: Казахстан, Кыргызстан, Та-
джикистан, Туркменистан и Узбекистан.  

Интересно, что CRDF (Civil research de-
velopment foundation, или Фонд развития 
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гражданских исследований) и WIPO (Word 
intellectual property organization, или Всемир-
ная организация интеллектуальной собствен-
ности) признают, что интеллектуальная соб-
ственность является нематериальным активом 
и при создании комплексных технологий об-
щественное и частное партнерство в нем по-
падают под влияние возросшей мировой кон-
куренции. Интеллектуальная собственность 
входит в иные, ранее не воспроизводимые че-
ловеком сферы, области, объекты или сотруд-
ничает с ними. Появились новые аспекты в 
создании объектов интеллектуальной соб-
ственности, их охране, использовании и удер-
жании ценности, а такжен альтернативы раз-
вития инноваций в виде стратегического па-
тентования, совершенствования практики ли-
цензирования или перехода на троллинг. 
Смешанные формы, как дополнительные аль-
тернативы, возможно, полезнее и практичнее, 
что требует изучения.  

Общественное сознание признает идеи и 
ориентирует экономическую систему на раз-
витие. Появляются новые идеи типа приори-
тетов, долгосрочных целей независимо от по-
терь в краткосрочных преимуществах. Посте-
пенно конкурентоспособная практика пре-
вращается в неотделимую часть развития со-

обществ. Необходимость синтетических тех-
нологий и проблемы их распространенности, 
затруднения в разрешении многих обще-
ственных проблем стирают грани между не 
только технологическими областями, но и 
технологией и наукой, актуализируют этиче-
ские вопросы в распространении инноваци-
онных идей и процессов, ибо патентование не 
дает права на коммерциализацию объекта ин-
теллектуальной собственности, точнее, на ис-
пользование технологии. Поэтому нужны 
формы активизации личного интереса, ини-
циативы, новаторства в виде практикумов, 
тренингов, конкурсов нового поколения, при-
влекающие специалистов разных областей 
знаний и разных регионов мира. 

С этой целью ВОИС ежегодно вносит 
инициативу для годового усиления активности 
в творчестве. Инициатива проявляется в виде 
объединяющего всех людей планеты лозунга, 
выносимого с 2001 года в международный 
день интеллектуальной собственности (см. 
таблицу). Отклик на предложение ВОИС в 
Кыргызстане проиллюстрирован на рисунке. 
Однако лозунг сам по себе служит лишь ори-
ентиром, и поэтому важно иметь конкретные 
поддержки инициативы в виде практических 
решений и мероприятий. 

 
Тематика ежегодного международного дня интеллектуальной собственности 
(в скобках показана тематика CRDF Global) 

Год Наименование темы 

2013 … 

2012 Новаторы – провидцы (Ваше решение, Ваш мир) 

2011 Планируя будущее (Подарите своей идее будущее) 

2010 Инновации – соединяя мир 

2009 Зеленые инновации 

2008 Инновации и содействие уважению к интеллектуальной собственности 

2007 Поощрение творчества 

2006 Все начинается с идеи 

2005 Думать, представлять, создавать 

2004 Поощряя творчество 

2003 Сделайте интеллектуальную собственность вашим делом 

2002 Содействие творчеству 

2001 Сегодня создается будущее 

 
CRDF Global является независимой, не-

коммерческой организацией, созданной для 
оказания содействия в развитии международ-
ного научного и технического сотрудничества 
посредством системы выделения грантов, 
предоставления технических ресурсов, орга-
низации обучения. CRDF Global более 15 лет 
работает в области управления финансирова-

нием международных программ, оказания под-
держки зарождающимся научным исследова-
ниям, а также в сфере развития инфраструкту-
ры для технологических инноваций, более чем 
в 30 странах мира: Евразии, Среднего Востока, 
Северной Африки, и Южной Азии. Поэтому 
имеется периодичность проведения грантовых 
мероприятий. Предоставляя поддержку зарож-
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дающимся научным и технологическим ин-
фраструктурам, таким как проведенная с ок-
тября 2011 по май 2012 года программа разви-
тия технологического предпринимательства в 
Центральной Азии, CRDF Global берет на се-
бя роль стимулятора, мотивируя исследовате-
лей к дальнейшему продвижению науки впе-
ред, развитию новых технологий при обяза-
тельной их  коммерциализации. Учитывая 
озабоченность ВОИС из-за падения объемом 
патентования новых технологий, данное со-
действие признается сообществами весьма по-
лезным и актуальным. 

Система выделения грантов построена на 
конкурсном принципе. Основополагающие 
идеи проведения конкурса следующие. Пода-
вать заявку на участие в конкурсе могут как ин-
дивидуальные частные лица, так и команды, в 
том числе и интернациональные, но при этом 
каждая команда должна иметь лидера, который 
станет единственным контактным лицом для 
участия в конкурсе, а также при получении 
денежных средств гранта. Каждый претендент 
подает одну заявку на участие в конкурсе.  

 

 
 
 
 
Лицами, подающими заявку на участие в 

конкурсе, а также членами команд могут быть: 
ученые, инженеры, студенты или предприни-
матели в сфере технологий, работающие в 
институтах, университетах, компаниях и дру-
гих организациях, занятых в научных, исследо-
вательских и опытных разработках. Они 
должны продемонстрировать свою готовность 
выставить технологию на всеобщее обозре-
ние, а также представить доказательства прав 
на защиту своей интеллектуальной собствен-
ности. Заявки подаются на: финансирование 
на ранних стадиях становления идеи, развития 
новой организации, нового венчурного пред-

приятия. При этом разъясняя, охватывая в 
описании концепцию бизнеса при функцио-
нировании компании. Заявляемые идеи и  
проекты должны обладать потенциалом для 
того, чтобы со временем стать технологиче-
скими решениями для реально существующих 
проблем. Важны проекты, демонстрирующие 
способность приносить прибыль и привле-
кать дополнительные источники финансиро-
вания. CRDF Global просит не использовать в 
проектах административных руководителей. 

Информация о правилах CRDF Global по 
вопросу конфликта интересов для грантопо-
лучателей размещена по адресу: 

Иллюстрация Программы Всемирного дня интеллектуальной собственности,                    
проведенного в Бишкеке 24 апреля 2009 года 
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http://www.crdf.org/terms/terms_show.htm?do
c_id=292617.   

Проекты должны находиться в областях 
гражданских и мирных научных, исследова-
тельских, опытных и конструкторских разра-
боток. 

Рецензенты CRDF Global, проводя оценку 
заявок, исходят из следующих критериев.  

Реалистичность плана проекта и насколь-
ко четко в нем расписаны цели бизнеса и тех-
нические задачи. Коммерческая ценность ре-
зультатов проекта. Проект является основой 
для создания или совершенствования суще-
ствующих технологий или в нем основа услуг, 
основанных на научных достижениях и тех-
нологиях. Может ли проект предоставить ме-
тоды для их нового применения. 

 Отражение потребностей рынка и нужд 
потребителя: как данная технология или но-
вые возможности смогут удовлетворить по-
требности рынка, как описан существующий 
рынок. 

Реалистичное понимание ситуации по 
существующей на рынке конкуренции.  

Возможности и потенциал команды: вла-
деет ли команда соответствующей технической 
экспертизой или предыдущим опытом и навы-
ками в работе, которые будут им необходимы 
для того, чтобы выполнить технические зада-
чи данного проекта. 

Правомерность необходимости в заяв-
ленных в проекте ресурсах: насколько оправ-
данными являются требования по предостав-
лению заявленных в проекте ресурсов. 

Распределение авторских прав и выпол-
нено ли оно.  

Защита конфиденциальной информации. 
CRDF Global изначально предполагает что 
конфиденциальной деловой информации, 
четко отмеченной в предложении, не угрожает 
разглашение после подачи заявки претенден-
том, включая: a) первичную форму – заявку; б) 
краткое содержание проекта; в) деловое реше-
ние - преимущества по вопросам конкурен-
ции. Для этого CRDF Global в той степени, 
насколько это только возможно и в пределах 
разумного, защищает информацию, ограни-
чив ее огласку и предоставив ограниченный 
доступ к ней. 

Контактная информация. CRDF Global, Ев-
гению Красовскому, заместителю руководителя 
программ по инновациям, 1530 Wilson Boulevard, 

3rd Floor, Arlington, VA 22209, Тел:. 703-526-6759, 
ekrasowski@crdf.org.  

Описание конкурса. 
A. Справочная информация.  
В качестве одного из компонентов новой 

программы по развитию технологического 
предпринимательства в Центральной Азии, 
работа которой стартовала 28 октября 2011 
года, CRDF Global объявило о проведении 
конкурса «Техно – Приз» на лучший  бизнес-
план. Конкурс стимулирует студентов, пред-
принимателей и ученых принять активное 
участие в создании собственного бизнеса, по-
строенного на основе новых технологий или 
же для коммерциализации уже существующих 
технологий. Конкурс является периодическим 
и региональным. 

Б. Цели проведения конкурса:  
Развить интерес к технологическому 

предпринимательству в регионе: поддержать 
перспективные технологические предложе-
ния, содействовать развитию новых техноло-
гий предоставлением наставничества, предо-
ставить участникам возможности для развития 
деловых связей, предоставить модель для под-
ходящих стратегий развития бизнеса в реги-
оне. 

В состав заявки включаются параметры и 
характеристики, имеющие формат, изменение 
которого не допускается.    

1. Идея и основные действующие лица. 
1.1. Общее описание технологической 

бизнес-идеи.   
1.2. Наименование проекта и команда для 

его исполнения.  
Наименование проекта задается кратким и 

привлекающим внимание потенциальных ин-
весторов и деловых партнеров. 

Команда, общее количество членов, ли-
дер, организация. 

2. Содержание проекта.  
2.1. Краткое разъяснение идеи проекта с 

приведением конкретных деталей, важных 
технических характеристик по его уникально-
сти. 

2.2. Обоснование инновационной сути 
идеи.  

2.3. Конкретная проблема рынка для 
предлагаемой технологии. 

2.4. Стадия развития проекта. Наличие 
действующего опытного образца. 

3. Анализ рынка. 

http://www.crdf.org/terms/terms_show.htm?doc_id=292617
http://www.crdf.org/terms/terms_show.htm?doc_id=292617
mailto:ekrasowski@crdf.org
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Обоснование сложившихся потребностей 
рынка является самым важным аспектом биз-
нес- плана. Определение коммерческой заин-
тересованности в изобретении потребует про-
ведения многочисленных исследований, в том 
числе и в таких сферах, как: библиотеки баз 
данных в данной индустрии; отчеты компа-
ний; индустриальное профилирование; по-
следние тенденции; торговые публикации; ас-
социации; отчеты по результатам проведен-
ных исследований потребителей и рынка; 
прогнозы на будущее развитие; информаци-
онный опрос экспертов. В разделе определите 
и переведете в номинальное выражение суще-
ствующую потребность в продукции, процес-
се или услугах.  

Предварительная оценка размера рынка, 
указания на значительный рост в будущем, це-
левая аудитория. 

Вид бизнеса: взаимодействие бизнес - биз-
нес или бизнес - клиент. 

Прокладывает ли технология совершенно 
новые пути развития на внутреннем или меж-
дународном рынке, или же этот продукт лишь 
усовершенствованный вариант уже существу-
ющей на рынке продукции. 

Имеются ли потенциальные рынки для 
продукции вне целевой аудитории? Какие дру-
гие виды продукции могут возникнуть в ре-
зультате применения технологии? 

Каково количество потребителей, которые 
могут быть заинтересованы в окончательной 
продукции / услугах? Получены ли отзывы от 
потенциальных будущих потребителей? 

Какой объем доли рынка предполагаете 
заполучить для себя через 3 года? 

Определены ли конкуренты? Включите 
информацию по конкретным конкурентам, а 
также по их технологиям. В чем преимущества 
предлагаемой продукции / услуги над конку-
рентами? 

Продажи и маркетинг. Как планируется  
проводить маркетинг и реализацию продукции 
/ услуг? 

Финансирование и выход на рынок.  
Какой объем финансирования потребуется 

для того, чтобы осуществить коммерциализа-
цию технологии? Предоставьте объяснение 
того, на что будет распределено финансиро-
вание.  

Как достигается уровень безубыточности?  
Планируется ли дополнительная прибыль 

за счет лицензирования технологии? 

Рассмотрены ли варианты стратегии выхо-
да из рынка и определены те компании, для 
которых технология могла бы стать потенци-
ально привлекательной в будущем?  

Статус вопроса интеллектуальной соб-
ственности. Лица, подающие заявку на участие 
в конкурсе, несут ответственность за соблюде-
ние законов о вопросах интеллектуальной 
собственности. Интеллектуальная собствен-
ность, которая будет разработана во время про-
екта: know how, секрет фирмы, торговые мар-
ки, авторские права, патенты.  

Победители конкурса избирались исходя 
из наибольшего количества баллов по таким 
рангам, как:  

предложение - 60% (понимание рынка, 
ценность предложения);  

навыки проведения презентации - 20% 
(профессиональный внешний вид, уверен-
ность и знание материалов презентации, по-
лезный текст);  

способности задавать вопросы и отвечать 
на них - 20% (способность понимать вопросы 
обсуждения, предоставлять значимые, суще-
ственные ответы).  

Победители получают награды в форме 
грантов CRDF Global и должны будут полно-
стью соответствовать всем правилам по предо-
ставлению отчетности по целевому расходо-
ванию полученных средств.  

Тренинг. 
Все участники конкурса получают инди-

видуальное наставническое и оцениваемое 
обучение, которое предоставлено экспертами в 
области инноваций и предпринимательства. 
Отобранные наставники провели обучение 
развития таких навыков, как: а) создание стра-
тегических партнерств; б) образование компа-
ний; в) валидация / проверка технологий; г) 
проведение оценки рынка; д) создание коман-
ды победителей; е) развитие жизнеспособной 
бизнес-модели; ж) денежные потоки; з) страте-
гия по выходу из рынка. 

Кроме того, участники прошли индиви-
дуальное обучение со специалистами, а также 
вебинары в живом эфире и в записи. Прове-
ден семинар по технологическому предпри-
нимательству.   

Время идет, и инициатива CRDF Global 
на период с 17 июля 2012 года по 1 октября 
2013 года осуществляется сегодня в виде кон-
курса технических идей Tech-1, проводимого 
группой GIST (Global Innovation through Sci-
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ence and Technology) для таких регионов, как 
Азия, Африка, Ближний Восток и Турция.  

Основа конкурса формулируется GIST 
призывом к поиску перспективы коммерциа-
лизации через слияние инновационных умов 
и духа предпринимательства. Небольшим от-
личием от конкурса 2011-2012 годов стало 
представление помимо пояснительной запис-
ки и видеопрезентации выхода на рынок. 
Сменился и адрес общения:  GIST Webpage. 

 
 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


