ZEHN JAHRE SOZIALOKONMISCHE
' VERHALTENSFORSCHUNG
IN KOLN

Prof. Dr. Giinter SCHMOLDERS
Universitit Kéln

In Ké6lo gelang nach jahrelangen Vorarbeiten 1957 die Griindung
einer eigenen Forschungsstelle fiir emprische Sozialokonomik, in. der,
ausgehend von des seit langem im Finanzwissensachftlichen Forschungs-
institut betriebenen Finanzpsychologie, der institutionelle Rahmen fir
die alsbald erforderlich werdenden umlfangreichen Erhebungen, - Aus-
wertungen und Forschungsauftrige an Markt - und Meinungsforschungs-
institute usw. geschaffen wurde; hinzu trat 1960 das “Zentralarchiv fiir
emprische Sozialforschung™, das heute bereits mit rund 100 auswirtigen
Instituten und Forschungsabteilungen zusammenarbeitet und mit 70 von
ihnen einen regelmissigen Informationsaustausch iiber laufende, abge-
schlossene und geplante Erhebungen pflegt. Nicht zuletzt gehért zu -den
institutionellen. Voraussetzungen der Kélner Verhaltensforschung das
Rechenzentrum - des Instituts fiir angewandte Mathematik, dessen Mit-
benutzung der Forschungsstelle grossziigig gestattet wurde; auch' die
Lochkartenstelle der Universitiit mit ibren maschinellen Einrichtungen
konnte zur Auszihlung und Doppelung eigener und fremder Lochkarten-
siitze wiederholt herangezogen werden.

. Die Zielsetzung der sozialokonomischen Verhaltenforschung, konnte
unverindert beibehalten werden; im Sinne des eingangs zitierten Eucken-
Wortes soll das Verhalten der Menschen in der wirtschaftlichen Wirk-
lichkeit nen und griindlich untersucht werden, wobei es darauf ankommt
die konstanten von ‘den wandelbaren Elementen dieses Verhaltens zu
unterscheiden. Handelt es sich insoweit also eher um eine Erginzung als
un eine’ Neubegriindung der sékonomischen Theorie, die zundchst auf
der Vorstellung von einem mehr oder weniger zweckrationalen Verhalten
der einzelnen Wirtschaftssubjekte aufgebaut war und alle “Préferenzen”,
alle Erwartungen und Befiirchtungen, alle Gewohnheiten und institu-
tionellen Bahnungen und Bindungen erst ‘nachtriglich modifizierend in
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diese Vorstellung ‘mit einzubezichen gelernt hat, so ist doch nicht zu ver-
kennen, dass wir mit steigendem Wohlstand immer mehr zu einem
Wirtschaftsleben kommen, in dem die harte Ratio der Entscheidungen
hinter einem stark erweiterten Bewegungsspielraum zuriicktritt, der allen
jenen menschlich-allzumenschlichen Motiven und Verhaltensweisen Platz
lasst, die den wirklichen Menschen beherrschen,

Die neue Forschungsrichtung bemiiht sich von vornherein, jenen
Fehler zu: vermeiden, demi die “psychologische” Schule der subjektiven
Wertlehre zum Opfer fiel, den Fehler niimlich, ihre Hypothesen' auf einer
ratipiralisierend-introspektiven Psychologie aufzuhauen, die sich der
empirischen Nachpriifung weitgehend entzieht. Im Gegenteil sind die
Hypothesen der empirischen Theorie iiberhaupt nur an Hand systema-
‘tischer Erfahrungen mit der wirtschaftlichen Wirklichkeit zu gewinnen;
die methodisch und technisch hochenwickelten Verfahren der. empiri-
schen Sozialforschung stehen zur Verfiigung, um die aufgrund systema-
tischer Leitstudien aufgebauten Hypothesen objektiv zu bestiitigen oder
zu wiederlegen. Dieses Verfahren ist nicht mit jener “emprisichen In-
duktion™ gleichzusetzen, die der historischen Schule mit einigem Recht
zum Vorwurf gemacht worden ist; die ‘Methodologie der Verhaltens-
forschung kann man demgegeniiber vielleicht als-“empirische Deduk-
tion” bezeichnen, das ist die fortschreitende Deduktion von Hypothesen,
die so lange an den Tatsachen gepriift und aufgrund dieser Priifung modi-
fiziert, werden, bis sie der Erfahrung standhalten. In aller Regel be-
ginnt man dabei mit Sitzen geringen Abstraktionsgrades, die bestimmte
Verhaltensweisen bestimmter Menschen unter bestimmten Raum-Zeit-
Bedingungen erst einmal beschreiben. Beispielsweise wird man bei der
Analyse des Geldwertvertrauens zunichst die Eienstellung der Menschen
zur Stabilitit der Wihrung unter verschiedenen rélevanten Bedingungen
testen und Vermutungen iiber die Resistenz dieser Einstellungen, ihre
Abhingigkeit von Informationen und Erfahrungen, jhre Variabilitit in
verschiedenen sozialen Gruppierungen, ihren Zusammenhang mit psychi-
schen Faktoren und last not least ihre Korrelation mit konkretem Ver-
halten (Geldausgeben, Spanen. Geldanlage) prillen. Aufgrund dieser
Analyse lassen sich die Ausgangshypothesen iiber Ursachen und Gesetz-
missigkeiten dieses Verhaltens bestitigen oder modifizieren, um sie als-
dann “hérteren”, zumindest spezifischeren, experimentellen wder expe-
rimentdhnlichen Priifungen zu unterzichen. Am Ende dieses Weges steht
~ die Formulierung einer allgemeinen Theorie des Verhaltens der Menschen
tn der Inflation, Diése Theorie lag zwar schon beim Beginn der For-
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schungen in Ansiizen vor '(etwa in der Form des “Greshamschen Ge-
setzes”); in aller Regel werden diese Ansiitze jedoch im Lauf der Ana-
Iysen mehr oder weniger korrigiert und ergdnzt - ganz abgesehen von
der stets vorhandenen Chance, dabei auf ginzlich neue Sachverhalte
und Erkenntnisse zu stossen. Jedenfalls aber ist bei dieser Arbeitsweise

von einem induktiven “Schluss vom Besonderen auf das Allgemeine™
nicht die Rede. ‘

Einige Beispicle aus der Kolner Forschungsarbeit des ersten Jahr-
zehnts mogen diese Methode und die Art, wie ihre Ergebnisse zustande-
kamen, im einzelnen veranschaulichen,

Zu den wichtigsten Themen der “Finanzpsychologie”, d.h. der finanz-
‘wissenschafftlichen Verhaltensforschung, gdhéren neben der Dynamik
der _legislativen Meinungs - und Willensbildung und den Gesetzlich-
keiten des administrativen Verhaltens in erster Linie die Steuerwirkungen,
die Ausgabewirkungen und die Moglichkeiten einer “aktiven” Finanz_;
publizitit' : diese drei Bereiche waren der Gegenstand efner umfan-
greichen Erhebung, die 1958 nach griindlichen Vorstudien von den In-
terviewern des Bielefelder EMNID - Instituts bei einem reprisentativen
Querschnitt der wesdeutschen Bevolkerung - etwa 2000 Erwachsene -
durchgefiihrt wurde. Diese- Erhebung sollte zuniichst eine Bestandsauf-
nahme der’ grundlegenden Sachverhalte erméglichen, auf denen die
finanzpsychologischen Theorien von den Steuer - und Ausgabenwir-
kungen und von der Beeinflussbarkeit des Verhilmisses der ‘Birger zum
Fiskus aufbauen, Zu diesem Zweck wurden ragen iiber die staatsbiir-
gerliche Einsicht und die bewusste und unbewusste Einstellung der Biir-
ger zu Staat und Gemeinde, zum Fiskus und zur Stever, zu offentlichen
Subventionen und Unterstiitzungen gestell; daneben wurde die Infor-
miertheit iiber einige Steuern und Staatsausgaben, die subjektive “Be-
lastung” durch Mass - und Marktsteuern u.v.a. erhoben. ' '

Ibie Analyse dieser Erhebung machte es moglich, z.B. die Hypothese
vom Vorhandensein einer besonderen “Steuermoral” zu -iberpriifen, die
von der iiblichen Geschiftsmoral des tiglichen Lebens charalkteristisch
abweicht; es gelang dabei, den Zusammenhang dieser Steuermoral mit
der Steuertechnik, mit dem Belastungsgefiihl und der Staatsgesinnung
zu verifizieren, Material iiber die Stenermentalitit der Deutschen zu
santmeln, die Wirksamkeit der “Cambridger Regel der Steuerbelastung™

1) Verétfentlichungen 36, 19,

Maliye. Enstitiisii Konferanslan - - 10
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zu bestitigen, gegensitzliche Attituden wie Anspruchshaltung und Leist~
ungsbereitschaft in Beziehung zu setzen, die Ubertragharkeit der sozial-
‘psychologischen Intefidependenz von “Kontakt wund Sympathie” auf
tinanzpsychologische Sachverhalte zu priifen und diesbeziigliche Ver—
mutungen zu modifizieren, w.a.m. ' '

Zahlreiche Ergebnisse ‘dieser Analyse konnten bereits veroffenthcht
werden®; andere identen ausschliesslich zur Grundlegung spiterer Spezial--
studien, in denen etwa - um nur drei Beispiele zu nenen — spezifischere:
Hypothesen iiber den Einfluss ‘der Steuertechnik auf das wirtschaftliche:
Verhalten gepriift, die Wirk;;amkeit einiger Methoden der Finanzpubli-
zitit erprobt und internationale Vergleiche von Steuermentalitit und
Stenermoral durchgefiihrt werden sollen. Alle diese Erhebungen und.
Analysen kosten Zeit und verschhngen zum Teil sehr viel Geld. Bis zur
Formulierung allgemeiner Theoreme iiber Steuerwirkungen, Ausgaben-
wirkungen und Finanzpublizitit, die empirisch so weit abgesichert sind;.
dass man sie guten Gewissens verabschieden kann, hat es daher noch gute:
Weile;. doch ist ein Anfang gemacht, der der Miihe wert war,

Bot smh dieses Vorfrehen mit einer moghchst umfassenden Bestands—
aufnakimé zi beginnen, im Bereich des Verhaltens der breiten Schichten:
schon von der Technik der Bevolkerungsumfrage her an, so war bei der
Untersuchung der legislativén Meinungs - und Willensbildung von vorn-
‘herein ein anderer Weg zu beschreiten; handelt es sich hier doch um:
die Einstellungen und Verhaltensweisen vergleichsweise weniger,; heraus-
gehobener und vielbeschaftigter Personen. Wir entschlossen uns, auf
diesern Gebiet mit einer Spezialstudie zu begmne*n die der Priifung einer-
einzigen, spezifischen Hypotheése gewidmet war : die vermutete man-
gelnde Eignung der “Fiscal Policy” - Theorie fiir die politische Alltags--
praxis sollte an einem testfall, dem. “Juliusturm” - Problem, untersucht
werden. Die Untersuchung war weiterhin :auf die parlamentarische Mei-
nungsbildung eingeengt. Befragt wurde von Spezialinterviewern des Al-
lensbacher Instituts fiir Demoskopie eine nach dem Zufallsprinzip aus--
gewihlte Stichprobe von 67 Abgeordneten des Dritten Deutschen Bun--
destages, ausserdem- fast alle! Mitglieder des Finanzausschusses. Gegen--
stand der Erhebung war der Niederschlag, den wirtschaftswissenschaft--
liche Theorien iiber Finanz - und Wihrungsfragen bei den Abgeord--
nelen gefunden hatten; im besonderen ging es um das Thema, wieweit
den Abgeordneten diejenigen Zusammenhinge -und Wechselwirkungen:

2) Verdffentlichungen 10, 18, 33, 37, 38, s. a. die Vorarbeiten.
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zwischeni Finanz - und Wéihrungspo]itik: gegénwéirtig waren, die als Vor-
. aussetzung fiir bewusstes Handeln im Sinne der “Fiscal Policy” unum-
ginglich sind. Es stellte sich heraus, dass diesem Verhalten nicht nur
der verstindliche Mangel an Sachverstand bei den maisten Abgeordneten -
abgesehen von den wirtschaftlich erfahrenen Parlamentariern und eini-
gen Mitgliedern des Finanzausschusses - im Wege steht, sondern vor
allem die spezifische Dynamik und Komplexitit der parlamentarischein
Meinungsbildung {iberhaupt®. '

Im Herbst 1959 wurde die bisher umfangreichste: Untersuchung der
Forschungsstelle " in Gemeingchaft -mit dem’ ‘Allensbacher Institut fiir
Demoskopie zum Thema “Umgang mit Geld” durchgefiihrt, Aufbauend
auf Vorarbeiten iiber das “Geldwertbewusstsein™ wurden simtlich ex-
wachsenen Mitglieder eines ‘repifisentaliv ausgewdhlten Querschnitts
von 1050 westdeutschen Haushalten, insgesamt ' 2435 Erwaschsene, an-
hand eines umfassenden Interviewprogramms iiber ihre Lebensanspriiche,
Konsumgewohnheiten usw., iiber ihr -Verhalten zu Bargeld und Buch-
geld, tiber Sparen und Geldausgeb\en,.‘Einteilen und Disponieren, iiher’
Hortung und Ratenkauf sowie beziiglich hrer Zahlungsgewohnheiten,
threr Kassenhaltung, ihrer Einstellung zum Erwerb und Besitz von Weirt-
papieren und zur Geldanlage und Vermdigenshildung im allgemeinen
befrangt. Auch hier handelte es sich, wie schon bei der erstgenannten
Untersuchung, um eine allgemeine Bestandsaumnahme der grundiegen-
den Sachverhalte - ‘allerdings um eine Bestandsaufnahme jzo;_n_ausser—
ordentilcher Komplexitit, Erhebungen solchen Ausmasses bringen un-
gewohnliche Schwierigkeiten mit sich, die nur dank der langjahrigen Er-
fahrungen des Allensbacher Instituts iiberwunden werden komnten. Auch
in methodischer Hinsicht sind derartige Erhebungen ke_i:_nesWegs un-
ploblematisch; andererseits sind sie angesichts der Vielschichtigkeit des .
untersuchten Bereichs, auf dem ganz entlegene Sachverhalte in oftmals
unvermuteter Beziehung, Wechselwirkung oder gar  Identitit stehen,
bisweilen unerlisslich. Die Erhebung liefert einen umfassenden Komplex
von Primirmaterial iiber den “Umgang mit Geld”; ihre Auswertung ist
noch nicht abgeschlossen, nur einige Ergebnisse konnten bisher publiziert
werden’®, : ) ' '

3} Verdifentlichungen 17, 19, 37.

4) Verdifentlichungen 7,8, 18. :

5) Ztischr. f. d. ges Kreditwesen, 1961, Heft 15, 17, 21, 22; 1982 Heft
1, 3,6, 7 Vertifentlichungen 12, 13; 14, 15, 28, 32, 41, 42; 43; 46,
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Der in Vorbereitung befindliche fiinfte Band der “Beitrige zur Ver-
haltensforschung™ wird die Ergebnisse insoweit enthalten, als sie Aus-
sagen iiber die wesentlichen Grundlagen, Verhaltensweisen und Motive
des Umgangs mit Geld erlauben : iiber die wirtschaftliche Rollenver-
teilung zwischen Mann und Frau im Haushalt und die mehr oder weniger
gememsame - Willensbildung in wirtschaftlichen Fragen, tiber die Her-
kunft und Zusammensetzung des Finkommens, die Rolle der “Mitver-
diener” und das Ausmass an wirtschaftlicher “Integration” der Mittel
und Bedarfe, ither die methodische Bedeutung der verschiedenen Ein-
kommensarten und. den ‘analytischen Wert des Faktors Einkommen, itber
die Einkommensstruktur und den angestrebten Lehensstandard, iiber
sparsames und rechenhafltes Wirtschaften und. die Ergebnisse dieses
Wirtschaftens : den finanziellen Spielraum, die Ersparnisse, die Ver- -
mdogensbildung; itber Kassenhaltung, Horten und Buchgeldsparen, Kre-
ditaufnahme, subjektive Liquiditit und die Rolle der Erwartungen, ber
die Problematik des bargeldlosen Emkommensempfangs und des un-
baren Zahlens, iiber Formen un Motive der Geldanlage, Zinsempfindlich-
keit und die Reaktion auf Sparprimien; iiber Geldwertvertrauen und
Geldwertschiitzung, die Erziehung zum Sparen und die Skonomische
Bl]dung

Die Analyse der Verhaltensursachen ist dabei von ganz unterschied-
* licher Tiefe : in einigen Fillen kann sie bei rationalen” Erwigungen ste-
henbleiben, in anderen muss sie bis zur mdlvidualpSychologischen Moti-
vation vorstossen; meist bewegt sie sich in der Sphire der “soziologischen
Verhaltenserklirung unter Verwendung von Begrlffen wie Status, Rolle,
Erziehung, Umwelt, Mentalitit usw. Im Bereich des “Rein-Okonomi-
_schen verbleibt sie allerdings so gut wie nie; selbst der Faktor Finkom-
men kann bei niherem Hinsehen nicht ausschliesslich dkonomisch tauto-
logischer Aussagen enden wie der, dass mit hoherem Einkommen die
Wahrscheinlichkeit eines “Restparens” wiichst. In Wirklichkeit ist. das
Sparen so gut wie immer aktiv motiviert. MakroSkonomische. Sitze etwa
iiber die “Sparfunktion” kommen zwar, oberflichlich betrachtet, ohne
‘Molivaussagen aus, prognostisch aber sind sie oft wertlos, wenn man
nicht auf die mikrookonomische Kausalanalyse zurlickgreifen kann.

Bei vielen Themen . der. Mikroanalyse wird der Kritiker als erstes
nach ihrer gesamtwirtschaftlichen Relevanz fragen : fillt das Verhalten
der kleinen Sparer, der klemen Aktionire, fallen die Zahlungsgewohn-

6) Verﬁffentlichung 5.
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heiten der Inhaber von kleinsten Konten ins Gewicht? Sie tun es um so-
mehr, je breiter und wohlhabender in eciner Gesellschaft die mittlere
Schicht wird. Wenn wir etwa feststellen, dass die Inhaber kleiner und
kleinster Kapitalien keineswegs “zinsemphindlich” sind, dass in diesem
Bereich die herk'dmml-idhen Vorstellungen von der Preisfunktion des-
Zinses nicht gelten, dass der Zins vielmehr erst bberhalb einer bestimm-
ten Vermogensschwelle beginnt, zu einem Antrieb wirtschaftlich-ratio-
nalen Velhaltens zu werden, und dass diese Schwelle in manchen Bevol-
kerungsgruppen erstaunlich hoch liegt - dann scheint es uns der Miihe
wert, eine “Zinstheorie der kleinen Leute” zu erarbeiten und die Schwel-
len festzulegen, bis zu denen sie gilt, wn den Ubergang zu rationalerer
“Zinkshevusstheit” geanuer zu verfolgen; liegt doch die Moglichkeit
nahe, dass von hier aus befruchtende Anregungen auch fiir die herkomm-
liche Zinstheorie ausgehen kinnten. '

'In der Tat kann gerade auch die Analyse des rationalen Verhaltens
von den Methoden der mikrockonomischen, soziologisch und psycho-
logisch versierten = Verhaltensforschung profitieren : wo in der wirt-
schaftlichen ‘Wirklichkeit Verhalten von wirtschaftlicher Rationalitit ge--
prit ist, da ist es institutionell gebahnt oder durch bestimmte Erziehungs-
einfliisse hervorgerufen; welche Menschen sich unter welchen Bedin-
gungen in welcher gestimmten Weise rational verhalten werden, lisst sich
aufgrund der Verhaltensforschung prognostizieren. Damit wird die wirt-
schaftstheoretische Frage, in welchen Bereichen die rationale Verhaltens-
analyse die Wirklichkeit annihernd “trifft, ‘ebenso entscheidbar wie die
wirtschaftspolitische Frage, wo und wieweit wirtschaftliche Rationalitit
durch bestimmte Massnahmen zu erreichen bzw, zu verbessern ist.

Die Analyse des Umgangs mit Geld in den Privathaushalten ist mit
dieser ersten Erhebung ein ganzes Stiick vorangekommen; weitere, spe-
zifischere Forschungsprogramme sind geplant. Als Beispiele erwihnten
wir das “Verhalten in der Inflation” und die “Schwellen der Zinsem-
ptindlichkeit”; eine erste Spezialstudie zur Problematik des Zinses liegt
in einer unverdfentlichen Unterscuhung iiber die “Méglichkeiten wund
Grenzen einer aus dem Arbeitsverhiltnis abgeleiteten Vermogensbildung
der Arbeitnehmexr” vor, die 1961 im Auftrag des Bundesministeriums fiir
Arbeit und Sozialordnung, durchgefithit wurde’. Dabei ging es um die
Wirksamkeit bestimmter Massnabmen betrieblicher Forderung der Ver-
migensbildung der Arbeitnehmer; unter den Adressaten der Vermogens-

7} Verdffentlichungen 13, 32.
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politik wurden diejenigen Arbeitnehmer, bei denen eine Forderung der
Vermogensbildung nicht mehr erforderlich ist, und ebenso diejenigen,
die solcher Forderuig {noch) nicht zuginglich sind, von der mittleren
Gruppe derer unterschieden, die sowohl forderungsbedirftig als auch
forderuingswiirdig, das heisst zumindest latent sparwillig sind. Die Spar-
ziele dieser mittleren Arbeitnehmerschicht liegen freilich noch weitge-
hend im Bereich des Konsumvermégens, dass nun einmal in der Stufen-
leiter der Vermdigensarten z‘ue'rstr kommt; andererseits ist es langfristig
durchaus nicht sinnlos; das bargeldlose ‘Sparen grésserer Betriige iiber-
haupt erst einmal kriiftig anzuregen, auch wenn die gesparten Summen
wuniichst zumindest teilweise wieder fiir die Bildung von Konsumver-
mogen verwendet werden. Die Vermutung, -dass die Gewdhnung ans
Buchgeld, die in der “unteren” -Hilfte der Bevilkerung ndch__ aussteht,
auch die Spargewohnheiten, Sparfristen und Sparziele andert, gehort
ebenfalls zu den Themen, die sich in unseren bisherigen Untersuchungen
bewiirt-haben, einer abschliessenden Analyse dber noch nicht unterzogen
werden konnten. '

Geht es dagegen nicht um solche Iaﬁg'fljis_tigéh'Wi'rl(un:gen,‘sondern '

um den augenblicklichen Effekt von bestimmten Sparforderungsmass-
nahmen, so hat man sich in erster Linie mit den zu erwartenden aktuel-
len Wiederstéinden -auseinanderzusetzen, die mit geeigneten Methoden
umgagen, anderérseits aber auch itberwuniden werden konnen, indem
man z.B. eine gentigend hohe Belohnung auf das gewiinschte Verhalten
aussetzt. Um z.B. die mutmassliche Wirksamkeit der verschiedenen
‘Méglichkeiten® betricblicher Sparforderung zu testen, wurde uw.a. die
“split ballot” - Technik angewandt, das heisst die Befragung verschie-
dener, aber genan gleich strukturierter Stichproben mit planmissig vari-
ierten Fragen. In unserem Auftrag befragte das Frankfurter DIVO - Ins-
titut zwei Gruppen von je 400 Arbeitnehmern; die Forschungsstelle selbst
fiibrte eine dhnliche Aktion mit zwei Gruppen von je rund 100 Arbeit-
nehmen durch. Ferner diente eine eigene Leitstudie bei rund 40 Unter-
nehmern verschiedenster Branche und Betriebsgrosse dazu, neben der
mutmasslichen Wirksamkeit der verschiedenen Moglichkeiten auch An-
haItspunl(te_ diber ihre betriehlicheRealisierbarkeit zu erhalten.

Unter anderen fanden wir die Vermutung bestitigt, dass die Ver-
haltenswirksamkeit des Zinses nicht nur vom zu verzinsenden Betrag,

sondern auch von der Art und Berechnung des Zinses abhiingt. Niedrige'

Zinssitze witken allenfalls auf die Wah! der Geldanlage, und auch das
nur oberhalb einer variablen Vermogensschwelle, in deren Héhe sich
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micht nur die Stirke des Gewinumotivs, sondern auch Informations - und
Gewohnungsphinomene wie die Veértrautheit mit Konten und Banken
.éusdrﬁclcen, eine betriichtlich hohere Verzinsung - optimal 50 Prozent
-vermag sogar - Sparbereltschaft zu wecken, die vorher allenfalls latent
vorhanden war; aber auch hier wieder hingt die Verhaltenswnksamkell;
des Zinses nicht allein von seiner Hohe ab, sondern ebensoschr von dem
Geschick,. mit dem dieser Anteiz in eine Information gekleidet und auf
die Mentalitit der jeweils angesprochenen Gruppe abgestimmt ist.

Eine im Rahmen einer Seminariibung durchgefiihrte kleinere Leit-
studie in einem rheinischen Landstidtchen tiber die “Ansteckungswir-
kung” die die Anschaffung von Fernsehgeriten in der Nachbarschaft
ausléste®, schliesst einstweilen die Reihe der vorliegenden Untersuchun-
gen ab; ein Mitarbeiter nutzte einen lingeren Gastaufenthalt am Survey
Research Center der Michigan University (Prof. Katona} zu eigenen Er-
hebungen, zum Teil auch zu Entwicklungsstudien in British-Honduras,
und im Auftrage des Vereins fitr Socialpolitik Liuft zur Zeit noch eine
uwmfangreiche Erhebung iiber den Einfluss der Verbinde, Kammern und,
Gewerkschaften auf die wirtschaftspolitische Gesetzgebung des Bundes.

Diese wenigen Beispiele mogen geniigen, um einige konkrete Arbeits-
worhaben der Kélner sozialskonomischen Verhaltensforschung zu kenn-
zeichnen; iiber der Forschung dart allerdings auch hier die Lehre nicht
zu kurz kommen, Die Hauptvorlesung “Sozialskonomische Verhaltens-
forschung” ist in Koln unter die Erfordernisse des ordnungsmissigen
Studiums fiir Volkswirte und Soziologen aufgenomimen worden; sie wurde
erstmalig im Wintersemester 1955/56 einstiindig, seit dem Sommerse-
mester 1958 meist zweistimdig in zwei - bis dreisemestrigem Turnus ge-
esen. Eine Spezialvorlesung “Finanzpsychologie” wurde einstiindig (55
1959, WS 1962/63), ein Proseminar bzw. eine Ubung zur Sozialokono-
myischen Verhaltensforschung jeweils zweistiindig abgehalten (5SS 1959,
SS 1961); dazu:traten zweistiindige Mittelseminare (SS 1960, WS 1960/
61 WS 1961/62) sowie ein Hauptseminar im Wintcrsemester 1961/62.
Aus diesen Veranstaltungen kristallisiert sich jeweils ein Stab studen-
tischer Hilfskrifte heraus, die in der Forschunsstelle und im Zentral-
archiv fiir empirische Sozialforschung mitarbeiten; damit ist von selbst
auch der Kontakt zu den Nachbardisziplinen, inbesondere zur Soziologie
und zur Sozialpsychologie, hergestellt. Uber drei Semester hinweg er-
streckte sich ein Kolloguium mit der Psychiatrie (Prof. de Boor) iiber

8) Verdffentlichung 53.
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. “Psyche un' Eigentum”, bei dem jeweils die Neuzugiinge der Psyschiat-
rischen Universititsklinik gemeinschafilich exploriert nd auf die Frage.
hin untersucht wurden, wie weit in Fillen gestorten oder aufgehobenen
Raum - und erhalten geblieben war, das Wissen und die klare Erinnerung
an Besitz und Eigentum der Patienten sowie ihr Verhidltnis zu Geld
und Geldeswert”, , :

Auf der gleicken Linie liegen die mehrfach durchgefithrten “Sym-
posien” mit Vertretern der Nachbardisziplinen. Im Rahmen der Arbeits-
gemeinschaft fiir Forschung des Landes Nordrhein - Westfalen fand aIry
22. Mai 1957 eine Aussprache mit Vertretern der Rechtswissenschaft und.
der Technik, am 25. Januar 1960 in Ziirich ein Kolloquium mit Vertre-
tern der Antropologie und Kulturphilosophie, endlich in der Oktobér-
sitzZung 1961 der “Miinchener Gespriiche” eine Aussprache mit Verte-
tern der Psychologie statt; fiir die sozialokonomische Verhaltensforschung,
ergaben sich daraus zum Teil unmittelbare Anregungen und Kontakte'®.

Die von W. Eucken aufgeworfene Frage nach Konstanz und Wandel.
im wirtschaftlich - relevanten Verhalten der Menschen fithrt, ernstge-
ﬁp’mmeh, zu einem Forschungsprogramm, das die ‘Arbeitskraft von Gene-
ratioien in Anspruch nimmt. Aus dem breiten ‘Spektrum der Unter-
nehmerentscheidungen und des Kiuferverhaltens, des Sparens und der
Vermégensbildung, des Verhaltens der Steuerzahler tmd der Interessen
verbiinde, der legislativen und der administrativen Willensbildung gilt
unser Forschungsinteresse derzeit einigen Spezialgebieten, vor allem:
dem Umgang mit Geld im privaten Haushalt und der skizzierten finanz-
psychologischen Thematik. Auf dem Gebiet der Fimanzpsychologie wird!
den vorliegenden Untersuchungen als niichstes eine spezielle Analyse des
Steucrzahlerverhaltens der Selbstindigen folgen; unsere Kenntnisse iiber
den Umgang mit Geld sollen zunichst durch bereits laufende Frhebung
des Verhaltens der Wertpapierbesitzer erweitert werden. Die Richtung,
in der daritber hinaus weitere Forschungen angestellt werden sollen,
wurde bereits angedeutet; wenn die Konstanz menschlichen Verhaltens
im Wirken der Institutionen und Gewohnheiten, der Wandel in der Ratio-
der sozialdkonomischen Mobilitit und den wechselnden Umweltbedin-
gungen begriindet ist, die allesamt der empirischen Erforschung weit-
igehend zuginglich sind, so ist auch die Hoffnung berechtigt, dass die
sozialokonomische Verhaltensforschung dazu  beitragen kann, einer
Prognose des wirtschaftlich-relevanten Verhaltens der Menschen niher-
zukommen.

$) Siehe Vertffentlichung 48,
10) Verdffentlichungen 11, 26-28.





