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OZET
Atasozleri  toplumlarin  asirlar  boyunca
yasadiklar1 olay, gelisme ve deneyimlerle

bunlara yonelik diisiince, yorum, uyar1 ve
Onerilerden kaynaklanmigtir. Ait olduklar
toplumdaki ortak diisiince, inang, goriis ve
tutumlar1  belirtirler.  Asirlardan  stiziilerek
gelmis, denenmis, uyarici, yol gosterici, kural
belirleyen, anlam dolu sézlerdir. Ahlak, egitim,
diirtistliik, dostluk, basari, adalet, saglik,
yoksulluk, zenginlik, vs. gibi toplumsal
iliskilerin hemen hemen her yoniyle ilgili
olabilirler. Bu calismada Tiirk toplumunda
ekonomik anlam tagiyan atasdzlerinin analizi
amaglanmaktadir. Ayrica bunlarin igerdikleri
anlamlarin  Yerlesik Ekonomi Bilimi’ndeki
hipotez, teori, kural ve ilkeler agisindan
degerlendirmesinin yapilmast da diger bir
amactir. Boylece hem Tiirk halkinin gegmisten
giinlimiize ekonomik konulardaki diisiince,
goriis ve degerlendirmeleri  belirlenmeye
calisiimakta, hem de Neoklasik Ekonomi
prensiplerinin ~ Tiirk  Toplumu  agisindan
gecerliligi  konusunda bir fikir edinilmesi
amaglanmaktadir.

Anahtar Kelimeler: Atasozleri, ekonomik atasozii, Tiirk
atasozleri, Neokdsik Teori ve atasozleri.

JEL Kodlari: A12, A13, Al14

ABSTRACT

Proverbs depend on events, developments and
experiences countries had faced over the
centuries and thoughts, comments and warnings
made in relation to them. They reflect common
beliefs, ideas and attitudes of the socicties
involved. They are inherited from times of
centuries old and are the proved propositions
that guide or warn people or simply set rules for
them. They might be on any aspect of the social
connections, including ethical norms, education,
honesty, friendship, success, justice, poverty,
oppulance, etc. In this study our aim is to analize
proverbs in the Turkish society having
economic implications. Additionally we aim to
make an assessment of these implications
against the rules, principles or laws of the
Mainstream Economic Theory. Thus we expect
that such analyses will enable us to determine
views, attitudes and norms of the Turkish people
on economic issues from centuries old past to
present. We further hope that such analyses will
show us to what extent the case of the Turkish
experience corresponds to the principles of the
Neoclassical Economic Paradigm.
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TURK ATASOZLERININ EKONOMiK YORUMLAMASI UZERINE BiR iINCELEME

1. GIRIS VE AMAC

Atasdzleri toplumlarin asirlar boyunca yasadiklart olay, gelisme, deneyimlerle bunlara
yonelik diisiince, yorum, uyari ve Onerilerden kaynaklanmistir. Ait olduklar1 toplumdaki ortak
diistince, inang, gorlis ve tutumlar belirtirler. Asirlardan siiziilerek gelmis, denenmis, uyarici, yol
gosterici, kural belirleyici veciz sozlerdir. Ahlak, ¢alisma, arkadaslik, adalet, iyilik, kotiiliik, firsat,
tehlike, 6zveri, saglik, yoksulluk, zenginlik, vs. gibi toplumdaki hemen her konuyla ilgili olabilirler.
Bu ¢alismada Tiirk toplumunda ekonomik konulardaki 6rnek atasozleri ele alinmakta ve bunlarin
anlamlarinin Yerlesik Ekonomi’deki hipotez, teori, kural ve ilkeler agisindan bir degerlendirmesi
yapilmaktadir. Boylece ekonomik konularda Tiirk halkinin gegmisten giiniimiize diislince, goriis ve
degerlendirmeleri belirlenmeye ¢alisilmaktadir.

Bilindigi iizere halen Yerlesik Iktisat bilimi (Mainstream Economics) Neoklasik Iktisat
paradigmasina dayanmaktadir. Bu yaklasim ise esas olarak rasyonellik ilkesini esas alir, bagka bir
deyisle ekonomik olay, gelisme veya davranislar mantik kurallar ¢ercevesinde degerlendirilmeye
calisilir. Bu yaklasim agisindan ekonomideki kural, kaide veya kanunlar, i¢ginde bulunulan toplumun
kurumsal yapisindan ve yasanilan zaman doneminden bagimsiz kabul edilmektedir. Belirtmek
gerekir ki, Yerlesim Ekonomi modelinin bu “zamansiz ve mekansiz” yaklagimi Ekonomi
Literatiiriinde de elestiri konusu olmaktadir. Séz gelisi, Neo-kurumsal iktisat Ekolu bu yaklasimi
ciddi bigimde elestirmektedir. Neo-kurumsal iktisatcilar Ekonominin sosyal bir bilim olma &zelligine
isaret etmekte ve ekonomik analizlerde, yasanilan toplumlarin kurumsal yapisinin ve iginde
bulunulan zamanin 6zelliklerinin dikkate alinmasini savunmaktadirlar. Bu tartismalarin ayrintisina
inmek ayr1 bir ¢alismaya konu olabilir. Biz calismamizda Yerlesik Ekonomi Modeli’ni (Neokasik
Ekonomi) esas aldik ve degerlendirmeleri bu modele gore yaptik.

Tiirkiye’de atas6zlerinin ekonomik analiziyle ilgili olukca sinirli sayida arastirma yapilmistir.
Bunlar da daha ¢ok dar kapsamli konulara yoneliktir.!

2. YONTEM

Burada amacimiz Tiirk toplumunun diinden bugiine gegirdigi gelismeleri yansitmak {izere
Tiirk atasozlerini ele almak ve bunlarin yerlesik Ekonomi Bilim’inin kural, ilke veya Ogretileri
acisindan bir degerlendirmesini yapmaktir. Boylece hem toplumumuzun ge¢misten giiniimiize
ekonomik 6zellikleri daha 1yi anlasilmis, hem de Neo-klasik ilke, kanun, hipotez veya teorilerinin
Tirk toplumu agisindan ne derece gecerli oldugu konusunda da bir sinama yapilmis olacaktir. Bu
ayn1 zamanda Neo-klasik Ekonomide bulunabilecek eksiklik veya aksakliklarin ortaya ¢ikartilmasina
da katkida bulunabilir.

Belirtmek gerekir ki, konumuzun kapsamina giren tiim atasozlerini tek bir makale i¢inde
incelemek hedefi asir1 bicimde genis tutmak demektir. O nedenle se¢ici davranmak, yani ancak bazi
atasozlerini ele almak gerekir. Se¢im ise yakin anlamdaki atasozlerini belirlemek ve bunlarin
arasindan Ozellikle temsil edici nitelikte olanlar1 g6z 6niinde bulundurmak bi¢iminde yapilmistir.

Ayrica, bu caligma bir atasdzleri derlemesi olmadigini da hatirlatmak isteriz. Bu konuda
yapilan ¢ok degerli ¢alismalar vardir. Biz calismamizda onceki derlemelerde yer almayan bazi
atasozlerini de kapsamis olmamiza karsin, esas olarak daha dnceden yapilan ve yaymlanmis olan
derleme calismalarmi kullandik?. Bu amagla atasozleri iizerinde genis bir taramada bulunduk ve
bunlarin i¢inde ekonomiyle ilgili olarak yaklasik 250 dolayinda atas6zii belirledik. Ekonomi ile ilgi

1 Bu arastirmalardan bazilari sunlardir. Saban Esen ve Ensar Yilmaz (2011), “Turk atasozleri iizerinde girisimcilik olgusu (Sosyo-
Ekonomik agidan bir bakis)”, Dumlupinar Universitesi Sosyal Bilimler Enstitiisii Dergisi, Say1 30, ss. 25-27). Omer Aytag ve Siileyman
ihan (2007), “Girisimcilik ve girisimci kiiltiir,” Selcuk Universitesi Sosyal Bilimler Enstitiisii Dergisi, 18, ss. 100-120. H. Bahadir
Akin (2003), “Tiirkiye’de girisimcilik ve memurluk iizerine Mustafa Suphi ve Prens Sabahattin’den miilhem bir analiz,” Piyasa Dergisi
2(6-7, ss. 29-52.

2 3By konuda yararlandigimiz belli bash derlemeler sunlardir: Omer Asim Aksoy, Atasdzleri ve Deyimler Sézliigii-1, Istanbul: Inkilap
yaymnevi, 2013. Velet izbudak, Atalar Sozi, Tiirk Dil Kurumu yayin, Ankara, 1936. Sadi G. Kirimli, talar Sozii, Istanbul, 1939. Mustafa
Nihat Ozon, Tiirk Atasozleri, Remzi Kitabevi, Istanbul, 1956. Ulkii Celik Savk, Kirgiz Atasozleri Tiirk Dil Kurumu Yayimnlari, No. 812,
2002, Ankara. Feridun Fazil Tiilbentci, Tiirk Atasézleri ve Deyimleri, Istanbul, 1963. Metin Yurtbasi, Tiirk Atasézleri, Besinci basku,
Ozdemir Yaymcilik, Istanbul, 1996.
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konusunun biraz da goreceli bir nitelik tasidigini belirtmek gerekir. Bagka bir deyisle, atasézlerinin
bliyiik cogunlugu ekonomi dahil, ¢ok degisik alanlara uygulanabilmektedir. Dogrudan Ekonomi ile
ilgili olanlar, tahmin edilecegi gibi daha simrl sayidadir. Incelenecek atasdzlerini belirlerken
ekonomi ile ilgi konusunu biraz genis yorumladiginizi belirtmek isteriz.

Secilen atasozleri Ekonomi Bilimi’nin ilgili bulundugu alt dallara gére gruplandirilarak
incelenmistir. Alt dallara ve her gruptaki atasdzlerinin incelenmesine alfabe sirasina gore yer
verilmistir. inceleme yontemi olarak dnce her atasdziiniin anlam1 ekonomik agidan yorumlanmis ve
sonra da bunun Yerlesik Ekonomi Bilimi’ndeki kavramlarla olan benzerlik veya farkliliklarina isaret
edilmistir. Caligmanin tiimiiyle ilgili genel degerlendirmeler ise Ozet ve Sonug¢ béliimiinde
belirtilmistir.

3. ATASOZU INCELEMELERI

Giris ve Yontem konularindaki agiklamalardan sonra cesitli Ekonomi konularina gore
gruplandirilmig 6rnek atasdzlerinin incelenmesine gegebiliriz: Bu da ¢alismanin izleyen boliimiinii
olusturur.

Alisveris -Adamin iyisi aligveriste belli olur: Bir aligveris isleminde, hele o malin nitelikleri
konusunda taraflardan birisi yeterli bilgi sahibi degilse, karsi taraftaki kisi tarafindan aldatilma
olasilig1 daima vardir. A¢ik ve diirlist insanlar maldaki kusurlar1 gizlemez, karsi tarafa bildirirler;
pazarlik ve fiyat da buna gore olusur. K&tii niyetli insanlar ise diger tarafin bilgisizliginden yararlanir
ve ayipli mali saglam malmis gibi satmaya calisirlar. Modern Iktisat Teorisi’nde asimetrik bilgi
(asymmetric information) ve ahlak riski (moral hazard) kavramlar1 ile benzerlik gdsteriyor.

-Cekise ¢ekise pazarlik, giile giile para: Aligverisler pazarlikla olur; pazarlik sonucu bir fiyat
iizerinde anlagma saglandiktan sonra hem alict hem de satici bu aligveristen memnun kalir. Tiirk
Toplumu’nda atalardan siiregelen bir gelenege gore pazarlik aligverisin ayrilmaz bir pargasidir.

-Stipheli pazar mideyi bozar: Degerinin ¢ok iizerinde satilan bir malin saticisindan, degerinin
cok altinda satilan bir malin da alicisindan kusku duyulur. Normal olarak her mal piyasa fiyatindan
satilmalidir. Satis fiyatinin piyasa fiyatindan biiyiik sapmalar gosterdigi durumlarda daima hileli satis
olasiligindan kuskulanmak gerekir. Alic1 ve saticinin diiriistliigiiniin, fiyatin saydamliginin 6nemi
vurgulaniyor.

-Utanma pazar, dostlugu bozar: Yakin dostlar arasindaki alis verislerde, taraflarin utanmasi
dolayisiyla fiyat ve 6deme kosullarini agik bir bicimde belirlenmemeleri, sonradan anlagmazlik
¢ikmasina neden olarak dostlugun bozulmasiyla sonuglanabilir. Ticareti tarafsiz bigimde, kurallarina
uygun yapmali, dostluk iliskilerini ticarete karistirmamali.

Amaclarla Araclarin Esitligi: Bir tas ile iki kus vurulmaz: Insanin gdsterecegi cabalar belirli
bir hedefe yonelik olmalidir. Birden fazla hedefe ulasmaya ¢alisilmas1 durumunda basarili olma sans1
daha diisiiktiir. Iktisat politikalarinda da ne kadar hedef belirlenmisse en az o sayida politika aracinin
bulunmasi gerekir. Timbergen Kurali.

Amaglarla Araglarin Uygunlugu -Pire icin yorgan yakilmaz: Ufak bir hedefe ulasmak i¢in
ondan ¢ok daha biiyiik maliyet doguracak bir yol denemek ekonomik veya anlamli degildir.
Hedeflerle araglar uyumlu olmalidir.

Arz ve Talep Kanunu-Aba vakti yaba, yaba vakti aba: Insanlar ihtiyag maddelerini onlarin
kullanim vakti gelmeden satin alirlarsa bunlar1 ucuza temin etmis olurlar; yazin aba, kisin orak
satinalmak gibi. Talep Kanunu’na vurgu yapiyor. Ait olduklari mevsimin disinda satilan mallara olan
ihtiyag, dolayisiyla bu mallarin talebi diisiik oldugu icin fiyati da diistiktiir.

-Altimin kiymeti azligindandir: Altin dogada kit bulunan bir maden oldugu i¢in degerlidir. Arz1
goreceli olarak diisiik olan her varlik degerlidir.

-“Ne oldum?” dememeli, “Ne olacagim?” demeli: Insan bugiin i¢inde bulundugu iyi duruma
bakarak aldanmamali. Ciinkii hayat belirsizliklerle doludur, yaninin ne olacagi bilinemez; yoksul
durumlara da diigtilebilir. Burada insanin bugilinkii maddi durumu ile o6glinmemesi, yarin
karsilagabilecegi kara gilinlere kars1 hazirlikli olmasi, 6rne8in gelirinin bir kismini tasarruf etmesi
ogiitleniyor.
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Azalan Marjinal (Ugsal) Fayda Kanunu - Cobanin yagi ¢ok olursa ¢arigina siirer: Bir
maldan ihtiyacindan ¢ok fazlasia sahip olan kisi o malin degerini bilmez, malin1 gereksiz yere
harcar, israf eder. Azalan Marjinal Fayda Kanunu’na génderme yapiyor. Ihtiyactan fazlasina sahip
olunan malin marjinal faydasi, dolayisiyla degeri diistik olur ve kisi onu gereksiz yere harcamaktan
¢ekinmez.

-Her giin baklava borek yense bikilir: Insanlar bir isi ne kadar ¢ok sevseler de bunu siirekli
tekrarlamalart heyecanlarin1 azaltir ve onlarda degisiklik ihtiyaci dogurur. Azalan Ucsal Fayda
Kanunu.

-Zengine mal veren, denize su gétiiriir: Maddi varligi yiiksek olan bir kimseye verilecek olan
bir malin o kisi agisindan degeri diisiik olur. Azalan Ugsal Fayda Kanunu’nun bir gostergesi.

-Az veren candan, ¢ok veren maldan: Fazla varlikli olmayan bir insanin yapacagi maddi bir
yardimin degeri kendisi i¢in biiyliktiir, zengin bir insanin, sahip oldugu servetin biiytkligi
dolayistyla verecegi mal veya paranin degeri ise daha diisiik olacaktir.

Beseri Sermaye -Akil kisiye (adama) sermayedir: Insanin en biiyiik sermayesi aklidir. iktisatta
beseri sermayenin (human capital) nemine vurgu yapiliyor. Arag, gereg, makine ve donatim gibi
fiziki sermaye araglari, nasil iiretimi ve verimliligi artiran temel etkenler ise akil, bilgi ve beceri de
en az bunlar kadar 6nemlidir. Bu tiir sermaye Iktisat’ta “beseri sermaye” olarak adlandirilir.

Bilgi -Bilmemek ayip degil, ogrenmemek ayip: Bir insan her seyi bilemez. Ama bilemedigi
seyleri sorup 6grenmelidir. Dogrusunu bilmeyen, bilmedigi seyleri de sormayan insanlar gerek
ekonomide, gerek giincel yasamin diger alanlarinda ciddi hatalar yapabilirler.

-Boynuz kulagi gecger: Yeni nesli olusturan insanlar kendinden Onceki neslin bilgi ve
becerilerini 6grenmeli, hatta onlardan daha ileri bir diizeye ulasmalidirlar. Bu ise toplumun bilgi ve
beceri diizeyinin yiikselmesi anlamina gelir ki, bu da ekonomik gelismenin temel kosullarindan
birisidir.

Borcun Odenmesi -Bin tasa, bir bor¢ édemez: Borg insan i¢in daima bir {iziintii kaynagidir.
Ancak ne kadar iizlintli duysa da insan 6denmedigi siirece bor¢ yiikiinden kurtulmaz. Yeterli bir
o0deme giiciine sahip olunmadan bor¢ alinmamalidir.

Bor¢ Verme -Odiing giile giile gider, aglaya aglaya gelir: Insan &diing aldiginda bundan
seving duyar, ancak borcun geriye 6denmesiyle ilgili olarak 6deme olanaksizliklari, anlagsmazliklar
ve gecikmeler yasanabilir. Odiing vermeye kars1 bir tutum.

-A¢ kalmak bor¢lu kalmaktan iyidir: Eger bir kimse borcu ddeyecek durumda degilse, bu
kimse i¢in bor¢lanip gida maddesi almak yerine, a¢ kalmak daha iyidir. Borcu geri 6demenin 6nemine
vurgu yapiliyor.

-Alacakla verecek (bor¢) odemmez:  Borglu insanlar borglarmi baskalarindan olan
alacaklariyla 6demeye giivenmemelidirler. Ciinkii giivendigi bu alacak cesitli nedenlerle eline
gecmeyebilir. Burada insanlarin zorunlu olmadik¢a bor¢ yapmamalari, hele alacaga giivenerek
bor¢lanmalarinin dogru olmadigi ifade ediliyor.

-Aldigini vermeyen aradigini da bulamaz: Aldig1 borcu zamaninda 6demeyen kimseye, yine
ihtiyaci oldugunda kimse bor¢ vermez. Borglarin zamaninda 6denmesi gerekir.

-Arpaciya borg¢ eden ahirini tez satar: Asirt derecede borglanilarak girisilen islerin iflasla
sonuclanma olasilig1 yiiksektir. Modern Finans Teorisine gore, isletmelerde 6z sermayenin yaninda
bor¢ sermayesinin artmasi (kaldirag etkisi) isletmenin iflas riskini yiikseltir. O nedenle 6z kaynak-
bor¢ kaynaklar1 dengesinin iyi kurulmasi, asir1 bor¢lanmadan kaginilmasi gerekir.

-Borca sarap igen iki kere sarhos olur: Borg insanlar i¢in bir sikint1 kaynagidir. Dolayisiyla
borg para ile icki igen hem ickinin etkisiyle, hem de borcun verecegi sikinti ile iki kere sarsilmis olur.

-Borg yigidin kamg¢isidir: Borca giren insan bu borcunu 6deyebilmek i¢in daha ¢ok ¢aligmak
ve daha fazla kazanmak zorundadir. Tiirk atasozlerinde genellikle borca girilmemesi
ogiitlenmektedir, ancak bu ataséziinde tersine, olumlu etkilere isaret ediliyor.

Bor¢lanma -Al giiniinde al, ver giiniinde ver: Insan alacagini giiniinde tahsil etmeli, borcunu
da yine zamaninda 6demelidir. Ticari hayatta yapilan sdzlesmelere uymanin gerekliliine isaret
ediliyor.
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-El kazanyla as kaynamaz: Insanlar siirekli olarak bagkalarinin yardimlariyla yasayamazlar.
Bunun gibi, iilkeler de siirekli dis bor¢ (yardim) alarak kalkinamazlar. Kalkinmada iilkenin 6z
kaynaklarina dayanmak gerekir. Bkz.: Elden medet uman ag kalir.

-El kesesinden comertlik olmaz: Insanlar baskalarma ait bir mal veya parayr harcarken
hesapsiz ve kitapsiz davranmamali, bu konuda gereken 6zeni gostermelidirler. Borg para.

-El maliyla zenginlik olmaz: Insanlar baskalarindan aldiklar1 borg paralarla zengin bir yasam
stiremezler. Herkes harcayacagi geliri ¢alisip kendisi kazanmalidir. Dig borg alan iilkeler bir 6rnektir.

-Elden medet uman ag¢ kalir: Bkz.: El kazaniyla as kaynamaz.

-Yemeksiz yatmak, bor¢la kalkmaktan iyidir: Insan borglu olmamali, yedigi yemegin parasini
bor¢lanarak degil, calisarak elde etmelidir. Atalarimizin bu konudaki diistinceleri daima giincelligini
koruyan bir sorun olan Tiirkiye’nin dis borglar1 konusuna uygulanabilir.

Biitce Acigr -Delik biiyiik, yama kiigiik: Thtiyaci karsilamak icin biiyiik bir harcama yapmak
gerekirken, eldeki imkanlarin bundan ¢ok daha kii¢iik olmasi durumu. Aile veya kamu biit¢esinin
acik vermesi.

Biitce Denkligi -Ayagini yorganina gore uzat: Insanlar harcamalarini biitcelerine uygun
olarak yapmalidirlar, boylece biitceleri acik vermez ve bor¢lanmaya da gerek kalmaz.

Biiyiik Sermaye -Cok koyunun ¢ok kuzusu olur: Biiyiik servet veya varlik sahibi olanlarin elde
edecekleri gelirler de o derece biiyiiktiir. Fazla kazanmak i¢in biiyiik sermaye yatirimi yapmak
gerekir.

-Para parayr ¢eker: Parasi olan kimse bunun sayesinde daha fazla para kazanma olanagina
sahip olur. Biiylik sermayesi olan kisi veya isletmeler, daha biiyiik dl¢ekli islere girisebilir ve daha
biliylik kazanclar elde ederler. O nedenle de kiigiik isletmelerin birlesip biiylik kuruluslar haline
gelmelerinde yarar vardir.

Calisamin Saghg -Her isin basi saghk: Ekonomide kar, kazang, mal, miilk gibi maddi
degerler ne kadar 6nemli olsa da bunlar insanin kendi sagliginin yaninda 6nemsiz kalir. O bakimdan
insanlar saglikli olmaya birinci derecede 6nem vermelidirler.

-Mal cami kazanmaz, can malt kazamir: Calisan insan sagligina dikkat etmeli, sagligini
tehlikeye atmamalidir. Clinkii ne kadar mal elde etmis olsa da ¢alisma giiciinli kaybeden insan bir
daha sagligina kavusamayabilir. Oysa sagligina 6zen gosteren kimse her zaman ¢alisip yeniden mal
edinebilir.

Caliskanhk -Adamin kotiisii olmaz, meger ziigiirt ola: Tembel, caligmaktan hoslanmayan
dolayisiyla da yoksulluktan kurtulamayan insanlar toplum iginde itibar gérmezler. Itibar gérmek igin
oncelikle galigkan ve gayretli olmak gerekir.

-Aksamin isini sabaha koyma: Etkin bir is yOnetimi icin isler ertelenmemeli, zamaninda
yapilmali.

-Ask olmayinca mesk olmaz: Insanlar yapmak istedikleri islere kars1 oncelikle ilgi ve istek
duymalidirlar: istenmeden yapilacak islerde basar1 sans: diisiiktiir.

Calismak -Adama devlet kendi ayagiyla gelmez: Higbir nimet ¢alismadan elde edilemez.
Insanlar ¢alisarak, caba gostererek servet veya mal miilk edinmeyi hedeflemelidirler.

-Adami adam eyleyen paradir, parasiz adamin yiizii karadir: Insanin en temel ihtiyaclarini
karsilayabilmek i¢in asgari diizeyde de olsa bir gelire sahip olmasi gerekir. Boyle bir geliri bile
olmayanlar baskalarina karst mahcup duruma diiserler. Calismanin, para kazanmanin 6nemine vurgu
yapiliyor.

-Ar diinyast degil, kdar diinyasi: Insanlar para kazanmak i¢in namuslu, diiriist ve yasalara
uygun olmak kaydiyla her isi yapabilirler, bu sekilde c¢alisanlar yaptiklar1 islerden utang
duymamalidirlar.

-Ata mali mal olmaz, kendin kazanmak gerek: Atadan, babadan miras yoluyla devralinan
mallar ¢abuk biter, insanin kendi ¢alismasiyla edindigi mallar ise stireklidir. O nedenle hazir servete
glivenmeyerek kendimiz ¢alisip kazang saglamaliyiz.

-Calismak ibadetin yarisi: Namuslu, diirlist ve azimli bigimde ¢alisan bir insan hem kendisine,
hem yasadig1 topluma, hem de genel anlamda insanli§a hizmet etmis olur. Dinin temel 6gretisi de
bundan farkl degildir.
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-Doyuncaya kadar degil, éliinceye kadar ¢alis: Insan ihtiyaglarim karsilayacak kadar bir
kazang elde etmis olsa da ¢alismay1 birakmamali; tersine, yasami boyunca, sagligi elverdigi, giicii
yettigi silirece calismayr siirdiirmelidir. Tiirk toplumunda calismaya verilen Onemin agik bir
gostergesi.

-Erbap ol, pilav ye: Calisan, iiretim yapan, becerisi olan insan emeginin karsiligini alir.

-Haydan gelen huya gider, sudan gelen selle gider: Hicbir emek harcanmadan elde edilen
mallar, geldikleri gibi giderler, bunlarin insana hayr1 dokunmaz. Mal ve servet ancak alin teriyle, yani
emek harcanarak elde edilmelidir.

-Nerde hareket, orda bereket: Calismanin oldugu yerde verim de olur; veya tersine, insanlarin
calismadigi bos oturdugu bir yerde iiretim olmaz. Caligmanin 6nemi vurgulaniyor.

-Sen aga, ben aga; bu inegi kim saga: Herkes bir isi kendine layik gérmeyip baskasinin
yapmasini beklerse sonugta o is hi¢ yapilmaz. Isten kacinmamali, sen ben demeden yapilacak is
mutlaka yerine getirilmelidir.

-Sen islersen mal isler, insan béyle genisler: Insan calisarak mal miilk edinir ve bdylece de
maddi bakimdan zenginlesir. Calismanin ve tasarrufun insan yasamini kolaylastiracagi ifade ediliyor.

-Tarlada izi olmayamin harmanda yiizii olmaz: Tarlasi siirmeyen, islemeyen, bakimini
yapmayan kimsenin o tarladan {riin almasi beklenemez. Bir iiriin elde edebilmek, kazang
saglayabilmek icin insanin ¢alisip caba gdstermesi gerekir. Calismadan kazang elde edilemez.

-Yarin olecekmis gibi ibadet et, hi¢ 6lmeyecekmis gibi ¢alis: Bkz.: Doyuncaya kadar degil,
oliinceye kadar calis.

-Zahirenin ambari sabanin ucundadir: Toprak sabanla iyi siiriiliirse ambarlar tahilla dolar;
bunun gibi, bir isten iyi sonug alabilmek i¢in de o isi 6zenle yapmak gerekir.

Cevre Korunmasi -4ga¢ sevgisi olmayanda evldt sevgisi de olmaz: Insan agaci evlad gibi
sevmeli, yesili ve dogay1 korumali, ¢cevresini kirletmekten 6zellikle kaginmalidir. Toplumlarda ¢evre
bilincinin 6nemine isaret ediliyor. Siirdiiriilebilir Kalkinma Tezi’ne 6rnek.

-Agagsiz memleket duvaksiz geline benzer: Agag ve yesillik doganin giizelligidir. insanlar
cevre bilincine sahip olmali, yasadiklar1 ¢evrenin kirlenmesine izin vermemelidirler. Stirdiiriilebilir
Kalkinma tezi de temelde bu goriise dayanur.

-Yas kesmek, bas kesmektir: Agag kesen, dogaya zarar veren, insan katletmis gibi suc islemis
sayilir. Cevre korunmas: ve siirdiiriilebilir kalkinma tezi.

Cok Fazla ve Cok Az Mala Sahip Olmak -Cok malin hesabi, az malin azabi ¢ok olur: Fazla
mala sahip insanlar bu mallar1 yonetmekten ve bunlarin hesabini tutmaktan, az mali olanlar da
yoksulluktan sikayet ederler. Malin ¢ogunun da azinin da sorun doguracagi vurgulaniyor.

Deneme ve Yanilma Yontemi -Adam yanila yanila, pehlivan yenile yenile: Bir ise yeni
baslayan insan hata yapabilir. Ancak yaptigi hatalardan ders ¢ikartmali ve bu hatalar
tekrarlamamalidir. Dogru ¢oziimlere ulagsmada deneme ve yanilma (trial and error) yontemine isaret
ediliyor.

-Hatasiz kul olmaz: Her insan hata yapabilir, ancak 6nemli olan, hatalardan ders almak ve
bunlar1 tekrarlamamaktir.

Dengesiz Gelir Dagilimi -Altta kalanin cani ¢iksin: Toplumda varlikli simiflarin yaninda
yoksul siniflar bulunur. Herhangi bir miidahalenin yoklugu durumunda genellikle gelir piramidinde
iistte yer alanlarin gelirleri artarken alt gelir gruplarindaki insanlar daha da yoksullagirlar. O nedenle
Hiikiimetlerin gelir dagiliminda denge saglamak amaciyla yoksul siniflar1 koruyucu, onlara is, as ve
gelir destegi saglayici politikalar izlemeleri gerekir.

Devletin Mali -Devlet mali deniz, yemeyen domuz: Kamuda ¢esitli sorumluluk kademelerinde
gorev yapan bazi yoneticiler yolsuzluk ve suiistimallere bulagmakta ve devlet malin1 kendi
zimmetlerine ge¢irmekte bir beis gormemektedirler. Bu insanlar namus, ahlak ve diirtistliikten o kadar
uzaklasabilmektedirler ki, devletin malin1 denize benzetmekte ve bunu yagmalamayanlar1 da
“domuz” olarak nitelendirmektedirler. Tiirk milletinin vicdaninda devlet malin1 yagmalamak veya
talan etmek gibi bir anlayis yoktur. Tam tersine, devlet malinda “tliyli bitmemis yetimin” hakki
oldugu dile getirilir. Toplumumuzda devlet malin1 yagmalayan ahlak ve fazilet yoksunu insanlara
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kars1 biiylik bir nefret duygusu vardir. Dolayistyla bu atasdziiniin, toplumun bu gibi ahlaksiz insanlara
kars1 tepkisini dile getirme amaciyla sOylendigi ifade edilebilir.

Dis Yardim -Kendi muhtact himmet bir dede, nerede kaldr gayriya himmet ede: Kendileri
yardima muhta¢ durumda olanlar bagkalarina yardim edemezler. Fakir {ilkelerin dis yardim yapacak
durumda olmamalar1 gibi.

Dissal Negatif Ekonomiler -Bir kotiiniin yedi mahalleye zarart dokunur: Bir toplumda
meziyetsiz, kotii ahlakli ve diistik nitelikli insanlarin bulunmasi durumunda bundan yalniz kendileri
degil, yasadiklar1 ¢evrenin biiyiik cogunlugu da zarar goriir. Bir is yerinde ¢alisanlar arasinda boyle
insanlarin varligi, o isyerinde ¢alisan diger insanlar ac¢isindan da olumsuz etkiler dogurur. Modern
Iktisat Terminolojisi ile negatif dissal etkiler iizerinde duruluyor.

Dussal Pozitif Ekonomiler -Amelsiz alim yemissiz agag gibidir: Okuyan, egitim goren, bilgi
sahibi olan insanlar bu bilgilerini iiretim alaninda kullanmazlarsa topluma yararlar1 ¢ok az olur.

Dostluk -Dost ile ye, i¢, aligveris etme: Aligveris maddi ¢ikar iliskisine dayanir, bu ise zaman
zaman dostlukla ¢elisebilir. O bakimdan dost ile yapilacak bir ticaret bu iligkiye ¢ikarciligin girmesine
neden olabilir ki, bu da dostluga zarar verir. Atalar s6zii dostluk ve ticaretin birbirinden ayr1 olmasi
gerektigini vurguluyor.

Diiriist Calisma -Egride tok, dogruda a¢ goriilmez: Baskalarini aldatarak elde edilen kazancin
hayr1 dokunmaz; oysa diiriistliikten ayrilmayan insanlar az kazansalar bile bu kazang¢larini uzun vadeli
olarak stirdiirebilirler.

Diiriist Kazang -Rezaletle olan kardan giizellikle olan zarar yegdir: Ahlak dis1 yollardan elde
edilen kazancin insana hayr1 dokunmaz. Diiriist¢e ¢alisma sonuncunda ugranilan zarar bile bundan
daha iyidir. Diiriist yollardan saglanan kazancin 6nemi vurgulaniyor. Oysa Yerlesik Neoklasik
Ekonomide kar maksimizasyonu hedef alinirken bu kazanglarin etik ya da etik olmayan yollardan
kazanilmasi konusu {izerinde fazla durulmaz.

-Yigidin mali meydandadr: Diirlist yollardan para kazanan ve ¢ekinecek bir kusuru olmayan
insanlar mallarin1 kamuoyundan saklama ihtiyact duymazlar. Mallarin1 gizleyen insanlarin mal
edinilmesi ile ilgili yolsuzluklarinin bulundugu diisiiniilebilir. Mal edinmede saydamlik ilkesi ile ilgili
bir atalar s6zii.

Ekonomik Biiyiime -Ar1 gibi eri olanin dag gibi yeri olur: Insanlar ne kadar ¢aliskan olurlarsa,
onlarin olusturduklart toplum da o kadar refah ve bolluk i¢inde yasar. Bireylerin ¢aligkanliginin
ekonomik biiylimedeki 6nemine vurgu yapiyor.

Ekonomiye Hiikiimet Miidahalesi -Araba yaglanmayinca yiiriimez: Ekonominin diizgiin
isleyebilmesi i¢in zaman zaman miidahalelere gerek olabilir. Ornegin nakit sikintis1 gekildigi
donemlerde Merkez Bankasi’nin para arzini artirict bir politika izlemesi ekonomi iizerinde adeta
mekanik bir aletin yasaklanmasi1 gibi etki yapar.

Emegin Mobilitesi -Kisi dogdugu yerde degil, doydugu yerdedir: Insanlar dogduklar1 yerlere
manevi baglarla baghdir, ancak gecimlerini saglamak i¢in is bulabildikleri, para kazanabildikleri
yerlere go¢ ederler. Neoklasik Ekonomide emegin iilke i¢inde tam hareketli (mobil) oldugu
varsayimina ¢agrisim yapiyor.

Emegin Homojen (Tiirdes) Olmamast -Adim Hidir, elimden gelen budur: Her insanin is
yapma becerisinin bir smir1 vardir, ondan fazlasi kendisinden beklenmemelidir. Neoklasik
Ekonomide genellikle emegin homojen (tiirdes) bir faktér oldugu varsayimi yapilir. Burada ise emek
birimleri arasinda var olan verim farkliliklarina isaret ediliyor.

Emegin Kalitesi -Adam is basinda belli olur: Insanlarin degeri sézleri veya vaadleri ile degil,
calisarak yarattiklar: tirlinlerin kalitesi ile anlasilir.Kisileri, yapip somut olarak ortaya koyduklar
islere gore degerlendirmek gerekir.

Emegin Nitelikleri -Egri cetvelden dogru ¢izgi ¢ikmaz: Bilgisiz, beceriksiz ve ise yaramaz
insanlarm yaptiklari islerden iyi bir sonug elde edilemez. lyi {iriin almak igin kaliteli eleman istihdam
etmek gerekir.

Emek -Bag dua degil, capa ister: Bir iste verimli sonug elde edebilmek i¢in dilekte bulunmak,
dua etmek yeterli degildir, fiillen emek harcamak, caba gostermek, zahmete katlanmak gerekir.
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-Bahtina giivenme, cehtine giiven: Ekonomik hayatta insan sansia degil, aklina, yetenegine
ve gosterecegi cabalara giivenmelidir. Girisimcilik 6zelligi vurgulaniyor.

-Bilegin getirdigini dilek getirmez: Bkz.: Bag dua degil, ¢apa ister.

-Ekmeden bicilmez: Bkz.: Ne ekersen onu bigersin.

-Her ne dograrsan ¢canagina, o ¢ikar kasigina: Insanlarin elde edecekleri sonug, o ugurda
gostermis olduklar1 ¢abalara baghdir.

Fayda ve Maliyet Analizi -Cefay: cekmeyen sefanin kadrini bilmez: Ekonomik hayatta nimet
ve kiilfet bir aradadir. Herhangi bir kiilfete katlanmadan elde edilen nimetin degeri de fazla olmaz.

-Emeksiz yemek olmaz: Ekonomik bir kazang elde edilebilmesi i¢in mutlaka ¢aba gosterilmis,
bir emek harcanmis olmasi gerekir.

-Giil dikensiz, safa cefasiz olmaz: Rahat ve mutlu bir sonuca ulasmanin gerektirdigi maliyet
veya sikintilara katlanmak gerekir.

-Hamama giren terler: Biiyiik sorumluluk isteyen bir gorevi kabul eden kisi daha bastan
bunun biiyilk c¢aba, emek ve zorluklara yol acabilecegini bilmeli ve sonradan sikayete
kalkigmamalidir.

-Ne ekersen onu bicersin: Insanin elde edecegi iiriin onun gosterdigi ¢aba ile orantilidir.
Gerekli kosullar1 6nceden olusturan, iyi hazirlik yapan kisiler sonunda yiiksek verim elde ederler.
Iktisat’ta Uretim Fonksiyonu’na benzer bir iliskiyi ifade eder. Elde edilecek ¢ikt1 (iiriin) kullanilan
girdilerin (ara mali ve hammaddelerin) bir fonksiyonudur.

-Paramn gittigine bakma, isin bittigine bak: Onemli olan yapilmak istenen isin basarilms
olmasidir. Bu ugurda para harcanmigsa buna acinmaz. Para harcanmadan ekonomide is yapilamaz.
Ister iiretim, ister tiiketim veya yatirim olsun, planlanan bir hedefe ulasiimigsa bu amacla harcanan
paray1 bu sonuca ulagmanin bedeli olarak diisiinmek gerekir.

-Sirkesini, sarimsagini sayan pagayi yiyemez: Bir sonuca ulagmak isteyen kisi bunun
gerektirdigi ufak tefek masraflardan bile kacinirsa hedefledigi sonuca ulagamaz.

-Yagina kiyymayan ¢éregi yavan yer: Bir isin yapilabilmesi, bir tiretimde bulunulabilmesi igin
belirli kaynaklar1 kullanmak, belirli masraflara katlanmak gerekir. Eger bunlar hi¢ veya yeterli dl¢iide
yerine getirilmezse elde edilecek iiriin de istenilen kalitede olmaz. Uretim gerekli dlgiide kaynak
kullanilarak yapilmalidir.

-Yemek, emek ister: Tiketmek i¢in liretmek, bunun i¢in de emek harcamak gerekir.

-Zahmetsiz rahmet olmaz: Gerekli ¢aba gdsterilmeden bir iste yiiksek verim alinamaz. Her
nimetin bir maliyeti vardir.

Faydamin Olgiilemez Olusu -Nereye gitsen okka dért yiiz dirhem: Mallarin kalite, fiyat ve
oteki nitelikleri degisiklik gosterebilir. Ama o6l¢ii birimi degismemeli, her yerde ayni olmalidir.
Iktisatta uzunluk, agirlik, alan, hacim gibi 6zellikler bu sekilde metre, kg., metre kare ve metre kiip
gibi objektif birimlerle 6l¢iilebilirler. Ama 6rnegin, fayda, haz, elem gibi duygulari objektif bicimde
Olcme olanag yoktur.

Firsat -Ak¢anin iyisi kesede duran, bahgcanin iyisi eve yakin olan: Para bir varliga yatirilmadan
bekletilirse, gerekli oldugunda veya bir firsat ortaya ¢iktiginda hemen kullanilabilir. Bunun gibi,
bahge de eve yakin olursa korunmasi, bakilmasi ve ondan yararlanilmasi kolay olur: Burada modern
portfolyo teorisine gore varlik amacli nakit para talebine gonderme yapiliyor. Keynes’in spekiilatif
para talebi ad1 verdigi varlik amagl para talebine gore insanlar yatirim firsatlarini degerlendirmek
iizere portfolyolarinda br miktar da nakit para tutarlar ve bu amacla tutulan paranin miktari piyasa
faiz orani ile ters iliskilidir.

-Buldum bilemedim, bildim bulamadim: Insan bazan eline gecen firsattan yaralanmasini
bilemez, bunu 6grendigi zaman ise o firsat bir daha ele gegmez.

-Degirmen tenha iken ununu 6giit: Bir isi yaparken en uygun zamani beklemek veya zaman
planlamas1 yapmak gerekir.

-Dimyata pirince giderken evdeki bulgurdan olma: Insanlar bazan elindekilerle yetinmeyerek
daha iyi firsatlar pesinde kosarlar. Ancak bunu gerceklestiremezlerse sahip olduklari varliklar1 da
kaybedebilirler. Firsatlar1 degerlendirirken giivenceli hareket etmenin énemi vurgulaniyor. Ozellikle
portfoy yatirimlart i¢in gegerli bir uyari.
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-Kagan balik biiyiik olur: Insanlar elde ettikleri degil, elde edemedikleri veya elden
kacirdiklar1 varliklara daha biiyiik deger verme egilimindedirler.

-Uziimii ye, bagim sorma: Onemli bir firsat ortaya ciktiginda bundan olabildigince
yararlanmaya c¢aligsmali, kaynagini arastirmakla vakit kaybetmemeliyiz.

-Yigit bin yasar, firsat bir diiser: Yasadig1 onca zaman boyunca kisinin eline ¢ok az sayida
biiyiik firsatlar gecer. Bu firsatlar1 ise iyi degerlendirmelidir. Ornegin portfolyo teorisine gére bu
gibi firsatlara hazirlikli olmak i¢in yaninda bir miktar nakit para tutmasinda fayda vardir.

Gelir Dagiliminda Dengesizlik -Kimi inci ayiklar, kimi bir lokma ekmek sayiklar: Toplumda
bazi insanlar bolluk i¢inde yiizerken, bazilar1 da yoksulluktan kivranirlar. Toplumda gelir dagiliminda
goriilen dengesizliklere isaret ediliyor.

Gelir Kaynag -Almadan vermek Allah’a mahsus: Insanlar veya kurumlar gelir kaynagina
sahip olmadan harcama yapmamalidirlar. Biitcede gelir gider dengesi saglanmalidir. Ornegin,
Hiikiimetler Hazinede yeterli vergi geliri olmadan harcama yapmaktan kag¢inmalidirlar. Agik
finansman ydnteminin zararlarina isaret ediliyor.

Girisimcilik -Ar eden kar etmez: Utanga¢ ve cekingen davranan insanlar iyi girigimci
olamazlar. Basarili girisimci olacak bir insanin gozii agik olmali ve mesru yollardan firsatlari
degerlendirmekten ¢ekinmemesi gerekir.

-Ar1, bal alacak ¢icegi bilir: Akill, girisimci insanlar kendilerine nereden kazang gelecegini
cok iyi tahmin edebilirler. Girisimcilik 6zelliklerine génderme yapiliyor.

-Firsati beklememeli, firsati yaratmali: Insan kazang elde etmek igin firsat diismesini oturup
beklemek yerine bu firsat1 kendisi yaratmaya gayret etmelidir.

-Her bagslangi¢ zordur: Her isin en gii¢ tarafi onun baglangicidir; ¢linkii baglangi¢ biiyiik bir
Ozen ve iyi bir planlama gerektirir. Girisimci i¢in yapilan bu uyar1 giiniimiizde de gegerliligini
korumaktadir.

-Kim erken davramirsa parsayt o toplar: Ekonomik hayatta bir firsat ortaya ¢iktiginda bunu
ilk kesfedenler ve zaman kaybetmeden harekete gecenler en biiyiik pay: alirlar. Girisimciligin temel
ozelliklerinden birisi, firsatlardan yararlanmak iizere bagkalarindan 6nce harekete gegmektir.

Gosterig Etkisi -Ayrani yok igmeye, giimiis koprii ister gegmeye: Bazi insanlar yoksulluklarina
bakmadan gosteris olsun diye tiiketim yapmaktan zevk alirlar.

Giivenceli Hareket -Atin1 saglam kaziga bagla da ondan sonra Allaha emanet et: Giivenlik
onlemi almanin gerekli oldugu durumlarda ise baglamadan 6nce mutlaka bu 6nlemleri almak gerekir.
Ornegin kur degismelerine karsi vadeli giivence islemi yaptirmak gibi.

Haksi1z Kazang -Zuliimle abad olan, adaletle berbat olur: Zor kullanarak, haksiz yollardan
kazang saglayanlar bu kazanglarini tez kaybederler. Diiriist kazang¢ kazanilmali.

Harcama -Hasis zengin, ticretsiz kasa bekg¢isidir: Zengin fakat cimri bir insan harcama
yapmaz, siirekli parasini ¢ogaltmay1 diisliniir. Oysa insanlarin topluma faydasi olabilmesi i¢in para
kazanmalar1 kadar para harcamalar1 da gereklidir. Keynes Ekonomisi’nin temel goriisii.

-Kar kuytuda, para pintide eglesir: Esas olan kazanilan paranin harcanmasidir, ¢iinkii birinin
harcamasi digerlerinin geliridir. Pinti insan cimriligi dolayistyla para harcamadig i¢in topluma olan
ekonomik faydasi da diisiik olur.

-Kefenin cebi yok: Insanlar ne kadar para, mal ve miilk biriktirseler de dldiiklerinde hepsini
geride birakirlar. O bakimdan fazla hirsli ve malgozlii olmaya gerek yoktur. Parayr kazanmak gibi
akillica harcamasini da bilmelidirler.

-Mal yemezin malini geytanlar yer: Bkz.: Yemeyenin malin1 yerler.

-Malint yemesini bilmeyen zengin her giin ziigiirttiir: Bkz.: Yemeyenin malin yerler.

-Para dedigin el kiri: Para elde durmaz, harcanir, siirekli el degistirir: Para harcanmak
amaciyla kazanilir, elde tutuldugu taktirde higbir ihtiyact dogrudan karsilamaz. Paray1 degerli yapan
harcanmas1 ve bunun karsiliginda mal, hizmet veya iiretim araci satin alimmasidir. O nedenle ele
gecen parayl harcamaktan kagmilmamali. Keynes’in Toplam Harcama Modeli ile bir benzerlik
kuruluyor.

-Yemeyenin malini yerler: Insan para kazanmasini bildigi gibi, para harcamasini da bilmelidir.
Cimrilik edip kazandigi gelirleri tiiketmeyen insanin serveti dliimiinde miras yoluyla baskalarina
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geger. Dolayisiyla servetini bagkalar tiiketir. Bu atasoziinden de Tiirk toplumunda ¢aligmanin, para
kazanmanin erdemleri vurgulanirken, ayni zamanda insanlarin harcama yapmalar1 da
oglitlenmektedir.

Hayal Giicii -Umit kdardan ileridir: Insanlarm umutlar1 sonsuzdur, elde edilemeyecek seyleri
iimit ederek kendilerini teselli eder, yasama sevinci bulurlar.

Ikamenin Swrt -Kavurga karin doyurmaz, kar susuzluk gidermez: Aralarinda benzerlik olan
mallar bir dl¢lide birbirlerinin yerine kullanilabilirler, ancak tam olarak ayni gorevi yapmalari
beklenmemelidir. Iktisat terminolojisi ile benzer mallar arasinda ikame yapilabilirse de bunun bir
sinir1 vardir. fleri derecede ikame verim veya refah diisiisiine yol acar.

Insamin Kisiligi -Adam adamdir olmasa pulu; esek esektir, atlastan olsa ¢ulu: Insanlarin
kisiligi onlarin varliklariyla degerlendirilemez. Esege en degerli kumastan ¢ul da yapsaniz onun
esekligi yine de gizlenemez. Varlik insana kisilik kazandirmaz.

Iskonto Teorisi -Bugiinkii tavuk, yarmnki kazdan yegdir: Bugiin elde edilmis bir varlik, daha
yiiksek bile olsa yarin elde edilmesi umulandan daha iistiin olabilir. Ciinkii, insanlar daima bugiinkii
tiiketimlerini tercih ederler. Dolayistyla onlari, 6rnegin bugiin ellerinde bulunan belirli miktar paray1
baskalarina 6diing vermeye razi edebilmek icin yarin bunun karsiliginda kendilerine daha yiiksek bir
tiiketim olanaginin saglamak gerekir. Modern iktisat’ta Faiz Teorisi.

Israfcilik -Giindiiziin mum yakan geceleyin bulamaz: Insanlar ellerindeki ihtiyag maddelerini
gelisigilizel kullanir, israf ederlerse onlara asil ihtiya¢ duyduklarinda onlar1 bulamayabilirler. Kit mal
ve hizmetlerin ekonomik kullanilmasi gerekir.

Is Planlamast -Bin olciip bir bicmeli: Insan sonradan pismanhik duymamasi i¢in bir isi
yapmaya koyulmadan 6nce, ¢ok iyi diistinmeli, aragtirmali, planlarini ¢ok titizlikle yapmalidir. Clinkii
aksi halde ugranilacak kayiplar biiyiik olur.

-Evdeki hesap ¢arsiya uymaz: Her is dnceden ne kadar iyi planlanmis olsa da umulmadik
aksiliklerin ortaya ¢ikmasi planlarin bozulmasina neden olabilir. Bu gibi beklenmedik sonuclara kars1
onceden hazirlikli olunmalidir.

-Kas yapayim derken goz ¢ikarma: Bir sorunu ¢6zmek veya olumsuz bir durumu diizeltmek
isterken yanlis bir is yapip onu daha da kotli duruma sokmamaliyiz.

-Sabreden dervis muradina ermis: Her ekonomik sonuca ulasilmasi belirli bir zaman siiresini
gerektirir. Dolayisiyla insanlarin ekonomide arzuladiklar1 olumlu sonuglari elde edebilmeleri, sabirl
olmalarina, bekleme giicii gosterebilmelerine baglidir.

Is Yonetimi -Diikkdn agmak kolay, agik tutmak zor: Yeni bir ise girismek kolaydir, ancak zor
olan o isi uzun vadeli olarak yiiriitmek ve basarili bir sonuca ulasabilmektir. Girisimcilikte risk
iistlenmek kadar, isi ekonomik kural ve kaidelere uygun bigimde siirdiirmek i¢in gerekli bilgi, beceri
ve deneyimlere sahip olmanin 6nemine vurgu yapiliyor.

-Iki kaptan bir gemiyi batirir: Bir isyerinde iscilerin basinda birden fazla yéneticinin
bulunmasi, verimi artirmaz, tersine diistirtir.

-Tayfa ne kadar ¢ok olsa da is geminin kaptanindadir: Bir isyerindeki ¢alismadan olumlu
sonug¢ alinabilmesi is¢ilerin basinda iyi yoneticinin varligina baghdir. Verimi artirabilmenin temel
kosulu etkin bir yonetimin kurulabilmesidir.

-Herkesin akli bir olsa, koyuna ¢coban bulunmaz: Her 13, niteligine gore farkli derecelerde bilgi
ve beceri ister. O bakimdan insanlar kendi yetenek, bilgi ve becerilerine en uygun isleri yapabilirler.

-Iki elin sesi var, bir elin nesi var?: Insanlar birlikte ¢alisarak isboliimii yapar ve daha verimli
iiretimde bulunurlar.

-Kul kulun rizkina sebep olur: Insanlar tek basina degil, ancak toplum halinde yasayabilitler.
Bu da isbdliimii ve karsilikli bagimlilik demektir. Ornegin bir kimsenin yaptig1 harcama baskasinin
gelirini artirir, geliri artanin harcamalarindan da daha baskalar1 yararlanir. Modern ekonomilerin
temel 6zelliklerine vurgu yapiliyor.

Isbéliimii -Yalniz tas, duvar olmaz: Nasil ki bir tek tas duvar 6rmek igin yeterli degilse, bunun
gibi bir isyerinde de iiretimi ger¢eklestirebilmek icin yeterli say1 ve nitelikte insan giicline gerek
vardir. Birlikte ¢alismanin ve isb6liimiiniin yararlarina isaret ediliyor.
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Itibar -Mal kazanmakla san kazamlmaz: Insanlar biiyiik maddi varlik biriktirmis olabilirler.
Fakat onlarin san ve sohret sahibi olmalari, servetlerinin biiyiikliigiinden ¢ok kendi kisiliklerinden,
diger insanlara yaptiklar1 yardimlardan ve topluma sagladiklar katkilardan kaynaklanir.

-Maliniz olmasin da wziniz olsun: Insanin en biiyiik serveti onun sahip oldugu itibardur.
Ekonomik faaliyetler insanin itibarin1 zedeleyici olmamali.

Kaliteli Mal -Al malin iyisini, cekme kaygisini: Pahali da olsa malin 1yi kalitelisini satin alanlar
pisman olmazlar. Diisiik kaliteli, ucuz mal kullananlar ise memnun kalmazlar ve daima sikinti
yasarlar.

-Balin olsun tek, sinek Bagdat’tan gelir: Kaliteli bir malin satist i¢in reklam yapmaya bile
gerek yoktur. Ciinkii {inii her tarafa yayilan bu tiir mallarin miisteri de kendiliginden gelir.

-Pekmez gibi malin olsun Antakya’dan sinek gelir: Kaliteli mal {ireten bir kimse malini
pazarlamak i¢in miisteri bulmakta sikint1 cekmez. lyi kaliteli malin dnemine vurgu yapiliyor.

Kanunlarin Genelligi -Istisnalar kaideyi bozmaz: Kural, kaide ve hatta sosyal kanunlar,
dogrulugu test edilmis genellemelerdir. Olaylarin ¢cogunlugu bu genel sonuca uygunluk gosterir.
Ancak ortaya ¢ikan bazi olaylar buna ters olabilir. Bunlar istisnadir ve ilgili kanun veya kuralin genel
olarak gecerli oldugu hiikmiinii degistirmez. iktisat’ta Kanunlar boyledir.

Kar Hedefinde Asirilik -Sivrisinekten yag ¢ikmaz: Bazi insanlar kar saglamak amaciyla en
olmadik yollara bile bagvurabilirler. Ancak bu bosuna bir ¢abadir. Dolayisiyla kar hedefi insani
asiriliga stiriklememeli, kisi makul ve dengeli olmalidir.

Kar ve Zarar -Kar zararin kardesidir: Insanlar kar etmek amaciyla ekonomik girsimlerde
bulunurlar. Ancak eger basarilt olunmazsa zarara da ugranilabilir. Ekonomik hayat belirsizliklerle
doludur, bu ise risk anlamina gelir. Girisimciler kir amaciyla yola ¢ikmis olsalar da sonunda zarar
etme olasiliginin bulundugunu hesaba katmali ve ona gore ¢aba gostermelidirler. Girisimciligin temel
niteligine génderme yapiliyor.

-Zararmn neresinden doniilse kardir: Zarar etmekte olan bir isten ne kadar erken vazgecilirse,
ugranilacak zarar o kadar azaltilmis olur. Bu ilke Mikroiktisat’ta zararin minimizasyonu olarak
bilinir.

Kazanilmayan Para -Sayili akgede bereket olmaz: Artmayan, miktar sabit bir para tez biter.
Belirli bir servete sahip olan insanlar buna giivenerek harcama yaparlarsa kisa siire sonra servetin
bittigini gortirler. Calisip kazanmali ve yatirim yapmalidirlar.

Kisisel Cikar (homo economicus) -Saksagan danayr babasi hayrina bitlemez: Her insanin
davranislariin temelinde kisisel ¢ikar giidiisii vardir. Adam Smith’in ekonomiye yerlestirdigi ve
Kapitalist Ekonomik modelin temel varsayimlarindan birisi.

Konjonktiir Dalgalanmalary -Bir darligin bir bollugu, bir bollugun bir darligi olur:
Ekonomik yasam hep ayni ¢izgide gitmez; refahin yiiksek oldugu bir asama sonrasinda yoksullagma,
yoksullugun goriildiigii bir asamayr da gelisme asamalar1 izler. Modern Iktisat Teorisi’ndeki
Konjonktiir Dalgalanmalarina génderme yapiliyor.

Mal Edinme -Fazla mal g6z ¢ikarmaz: Mal ve servet biriktirmenin bir smir1 yoktur. Ornegin
ihtiyacindan fazla mal ve sermaye biriktiren insanlar yapacaklari harcama veya yatirimlarla
bagkalarina ig alan1 agar, boylece toplumsal refaha da katkida bulunmus olurlar. Ancak bu goriisiin
tersini ifade eden cok sayida ata sdzleri de vardir. Ornegin bkz.: “Altin altin” deme altinda kalirsin.

Malin Kalitesi -Ucuz alan pahali alir: Ucuza satilan bir mal diistik kaliteli olur, kisa zamanda
kullanilamaz durma gelir ve yenisini almak gerekir.

-Ucuzdan pahalisi, pahalidan ucuzu yoktur: Bkz.: Ucuz alan pahal alir.

-Ucuzdur vardwr illeti, pahalidir vardir hikmeti: Malin ucuz olmasi kalitesinin diisiik, pahali
olmasi ise kalitesinin yiliksek olmasinin bir sonucudur. Sirf fiyatinin ucuz olduguna bakarak o mali
satin almak dogru degildir, kaliteyi de g6z 6niinde bulundurmak gerekir.

Marjinal (Ugsal) Fayda Kanunu -Aca kuru ekmek bal helvasi gibi gelir: Ihtiyaglari
karsilanmamus, siddetle yokluk ¢eken bir kisi kalitesiz de olsa kendine varilen bir malin tiiketiminden
biiyiik zevk alir. Ihtiyaclar karsilandikca daha az siddetli hale gelir.
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-Bedava sirke baldan tathidir: Ekonomide her nimetin bir kiilfeti vardir. Malin karsilifinda
yapilan 6deme onun kiilfetidir. Elde edilen bir mal ¢ok degerli olmasa bile onun karsiliksiz edinilmis
olmasi duyulan haz ve fayday1 goreceli bigimde yiikseltir.

-Cam sakizi coban armagani: Bkz.: Az veren candan, ¢ok veren maldan.

Meslek Edinme -Atanin sanati ogula mirastir: Cocuk baba meslegiyle hasir nesir oldugundan
bliyiidiiglinde de genellikle baba meslegini stirdiiriir: Tiirk toplumunda gegmiste gii¢lii olarak yasayan
bu gelenek gliniimiizde giderek zayiflamaktadir.

Nitelikli Emek -Her erkisi, isi ile ol¢iiliir: Bkz.: Ayinesi istir kisinin lafa bakilmaz.

-Katibe sermaye goz, gevezeye sozdiir: Bir meslegi yapabilmek icin o meslegin gerektirdigi
bilgi ve becerilere sahip olmak gerekir.

-Alimin bir saati, cahilin yiiz saatinden kiymetlidir: Bilgili, egitimli bir insanmn emegi,
niteliksiz, diiz bir insan emegine gdre cok daha verimlidir. Uretimde nitelikli emegin rolii
vurgulantyor.

-Avcimin iyisi doniiste belli olur: Insanin bir iste ne derece beceri sahibi oldugu onun ortaya
koyacagi uygulama sonuglart ile anlagilir.

-Ayinesi istir kisinin lafa bakilmaz: Insanin yaptig1 is onun kisiliginin bir tiir aynasidir; insan
degerlendirmek i¢in onun soziine degil, yaptig1 veya ortaya koydugu ise bakmak gerekir.

-Ekin bige bice deste olur, insan gide gide usta olur: Belirli bir meslek dalinda uzmanlagsmak
zaman ister, belirli asamalardan gegmeden uzmanlik kazanilamaz.

-Sanat altin bileziktir: Insanlarin edindikleri beceriler, meslekler ve uzmanlik alanlari bir
servet degerindedir. Burada, insanlara vasifsiz emek olarak kalmak yerine, kendilerini yetistirmeleri,
meslek 6grenmeleri ve nitelikli eleman olarak ¢alismalar1 6giitlenmektedir.

-Sanatin diismani cehalettir: Hangi sanat veya meslek dali olursa olsun, bilgi, beceri ve
yaraticilik ister. Bir sanat dalindaki insanlarin bilgiden yoksul olmalari, cahil kalmalar1 ise o sanat
dalinin gelisememesi, gerilemesi ve korelmesi demektir. Yeni bilgi ve becerileri izlemenin is
yasamindaki gelisme agisindan 6nemini vurguluyor.

-Sanatina hor bakan, boynuna torba takar: Isine deger vermeyen, isini kiiciik gdren insanlar
sonunda sefil olurlar. Insanlar mesleklerini kiigiimsememeli, her meslegin hakkini vermelidirler.

-Varsa hiinerin, var her yerde yerin, yoksa hiinerin, var her yerde yerin (iiziil, acin): Belirli
sanat1, becerisi olan insanlar toplumda her zaman iyi bir yere sahiptir. Oysa buna sahip olmayanlar,
ise yaramadiklarim1 gorerek durumlarina tziiliirler. Toplumun nitelikli (vasifli) isgiicline verdigi
onemi vurguluyor.

Optimal Kaynak Bilesimi -Ebe ¢ok olunca ¢ocuk ters gelir: Bir kisinin yapacagi ise ¢ok kisi
karistiginda, o isten olumlu sonug alinamaz.

-Horozu ¢ok olan koyiin sabahi ge¢ olur: Bir kisinin yapacagi is cok sayida kisiye yaptirilmak
istenirse, birbirlerinin ayaklarinin altina dolagirlar ve isten verimli sonug alinamaz.

-Yalmz 6kiiz boyunduruga kosulmaz: iki kisi ile yapilmasi gereken is tek kisi ile yapilmaya
kalkigilirsa bundan verim elde edilmez. Bir isi yapabilmek, bir {iretimi gergeklestirebilmek i¢in
gerekenden az sayida is¢i ¢alistirilmamalidir.

-Iki cambaz bir ipte oynamaz: Ozel beceriler gerektiren ve ancak bir kimse tarafindan
yapilmasi gereken bir is, ayn1 becerilere sahip birden fazla kisi tarafindan yapilmak istenirse ortaya
bir kaos durumu ¢ikar.

Ortaklik -Birlikten kuvvet dogar: Insanlar kaynaklarinin sinirli olusu dolayisiyla tek basina
yapamayacaklari isleri el ele verip kaynaklarmi birlestirerek yapabilirler. Ornegin, birkag kisinin
sermayelerini koyarak bir sirket kurmalar1 veya kiiciik isletmelerin birlesip daha biiytlik 6lgekli bir
kurulus durumuna gelmeleri gibi.

-Ortak atin beli kirik olur: Taraflar arasinda basgdsterebilecek uyusmazliklar nedeniyle
ortaklik bigimindeki ekonomik girisimlerin basariya ulagsma sansi diisiiktiir. Tiirk toplumunda ortak
girisimlere kars1 olumsuz bir bakis acis1 vardir. Bunun da girisimciler arasinda uyum saglamanin
giicliiklerinden kaynaklandig1 anlasiliyor. Oysa ekonomik teori agisindan ortaklik bireylerin ufak
sermayelerin bir araya getirilip biiyiik fonlar olusturmalarinin ve bdylece de optimal dl¢iide isletmeler
kurmanin temel bir yolu olarak kabul edilir.
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-Ortak ¢ok olunca ziyan az olur: Bir ige ortak olanlar kar1 oldugu gibi, zarar1 da paylasirlar. O
bakimdan ortak sayis1 yiiksek olursa her bir ortagin ugrayabilecegi zarar azalmis olur.

-Ortaklik danadan, yalmiz buzagi iyi: Biiyiikk bir malin veya iktisadi girisimin ortagi
durumunda olmaktansa, daha kiigiik bir varliga tek basina sahip olmak daha iyidir. Ciinkii ortaklar
arasinda olabilecek bir anlagmazlik bu girisimin uzun vadeli veya basarili olmasini engeller.
Anlasilacag gibi, Tiirk Toplumunda bireyselcilik 6n plandadir, tiikketim veya iiretim amaciyla olsun
ortak tesebbiislere girisilmesine ¢ok fazla olumlu bakilmamaktadir.

-Senden zengin ile ortak olma: Ortaklik iliskisi maddi durumu birbirine yakin kisiler arasinda
kurulmalidir, zengin ortagin sahip oldugu parasal gili¢ diger ortagin zararina sonu¢ dogurabilir.
Paranin ekonomik ve sosyal giicii vurgulaniyor.

-Seytan ile ortak olan bugdayin samanini alir: Diirlist olmayan insanlarla is ortaklig1 yapanlar
bundan iyi sonug¢ alamazlar.

Odiing Verme -Param seni vereyim de mi diisman olayim, vermeyeyim de mi diisman olayim?
Vermeyeyim de diisman olayim: Bir kimseden 6diing para istemek onu gii¢ durumda birakir; ¢iinkii,
bu kimse istenen parayir vermese isteyen ona kirginlik duyar; verirse, bu kez para geri
O0denmeyebilecegi veya O6deme zamaninda yapilmayabilecegi i¢in Odiing veren yine bundan
rahatsizlik duyacaktir. O bakimdan en iyisi parasini hi¢ elden ¢ikartmamasidir. Buradan 6diing
vermeye karsi bir anlam c¢ikartilabilirse de, bunun banka veya finans kurumlarinin verdikleri
kredilerle degil, dost, tanidik veya arkadaslar arasndaki bor¢ paralarla ilgili oldugunu belirtmek
gerekir.

Olgek Ekonomileri -Bogulacaksan da biiyiik golde bogul: Insanlar fazla kazanabilmek igin
biiylik isler yapmak zorundadir. Biiyiik 6lcekli isler kiiciiklere gore daha fazla risk igerirler, ancak
basarili olunursa kazanglar da o 6lgiide yiiksektir. Iktisat’taki uygulama alan1 dlgek ekonomileri.

Ornek Uzerinden Satis -Bir ambarin numunesi bir avuctur: Bir malin 6zelliklerini belirlemek
i¢in tiimiinii incelemek gerekmez. Ornek olarak alinacak az bir miktar iizerinden de inceleme
yapilabilir. Ozellikle borsalarda tarmm iiriinlerinin satis1 bu sekilde numune iizerinden yapilir.

Ozkaynak Finansmani -Yagmurlu havada su veren ¢ok olur: Yagmurlu havada su vermek
gibi, gercekte yardima ihtiya¢ duyulmayan bir anda birgok kisi yardim teklifinde bulunabilir. Asil
ihtiya¢ duyuldugunda ise kimseden bir teklif gelmez. Isimizi baskalarmin yardimina giivenerek degil,
kendi 6z kaynaklarimizi kullanarak gérmeye ¢alismaliyiz.

Ozkaynaklara dayanmak -Kendi diisen kendi kalkar: Bir hata yapan, bir olumsuzlukla
karsilasan kisi bu sikintidan yine ancak kendi cabalariyla kurtulabilir. Ornegin bir ekonomik kriz
durumunda tilke bu krizden ¢ikmak i¢in kendi kaynaklarina dayanmalidir. Dig kaynaklar bu ¢abalara
ancak bir destek sayilabilir.

Para Hirst -Tamahkdrin goziinii bir avug toprak doyurur: Tamahkar, ya da a¢gozIii insanlar
ne kadar kazansalar da hep daha fazlasim isterler. Burada kanaatkarlik ogiitleniyor. Insan,
ithtiyacglarimi karsilayacak diizeyde bir gelir elde ettikten sonra daha fazlasinin pesinde kosmamals;
diinya malinin diinyada kalacagini unutmamali. Kanaatkarlik Tiirk toplumunun geleneksel bir
ozelligidir. Koklerinin biraz da dinden kaynaklandig1 belirtilebilir. Bu noktada Modern iktisat Teorisi
ile bir celiski oldugu sdylenebilir. Ciinkii, Smith’in Kapitalist Ekonomiye kazandirdigi “cikarci
insan” (homo economicus) tiplemesine gore insanlar daima c¢ikarlar1 pesinde kosar ve kazanglarini
maksimum etmeye calisirlar.

-Tatar babasimi satar: Kazang saglama konusunda bazi insanlar asir1 hirsli olurlar, higbir
deger yargisini tanimazlar. Oysa kar amaci toplumun kabul edebilecegi normlar i¢inde kalmali, bunun
disina ¢ikilmamalidir. Neoklasik Ekonomide karin nasil olmasi gerektigi konusunda ise boyle ahlaki
ve toplumsal nitelendirmeler bulunmaz.

Paranin Ekonomik Giicii -Ak¢ali adamdan daglar korkar: Toplum iginde zenginlik ve para
giic demektir; zengin insanlar sahip olduklart para giiciiyle olumsuz yonde de olsa istediklerini
yaptirabilirler. Paranin ekonomik ve sosyal giicii vurgulaniyor.

-Altin anahtar her kapyr acar: Para sayesinde yapilamayacak is, ¢oziimlenemeyecek giicliik
yoktur. Paranin toplumda sahip oldugu itibar ve ekonomik giic vurgulaniyor. Modern Iktisat
teorisinde ise bir satin alma araci olarak kabul edilen paranin bu giicii izerinde yeterince durulmaz.
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-Anayt kizdan ayiran para: Para ana ile kizin arasini bile agabilir. Ekonomideki c¢ikar
catigmalarinin, toplumdaki anlagmazliklarin yaygin nedenlerinden birisi genellikle parayla ilgilidir.

-Basina vur ekmegini elinden al: Toplumda yoksul gelir gruplarindaki insanlar ¢ok gii¢siiz ve
savunmasizdirlar. Dolayisiyla gii¢lii siniflarin bunlarin elindeki bir olanagi almalari i¢in onlara fazla
bir zorlama uygulamalarina gerek yoktur. Paranin ve para sahibi siiflarin toplumsal giicii ve yoksul
insanlarin gli¢siizliigiine gonderme yapiliyor.

-Biiyiik balik kiigiik baligi yutar: Toplum iginde giicliiler gii¢siizleri ezer, ortadan kaldirir veya
kendilerine katarlar. Ekonomide de kiiclik isletmelerin biiyiik isletmelerle rekabet edebilme sansi
diistiktlir. Bunlarla rekabet edebilmeleri icin birlesmeleri ve bdylece onlarin da biiytimeleri gerekir.
Modern ekonominin temel 6zeliklerinden birsi vurgulaniyor.

-Kili¢ agmayan yeri para agar: Zorlamayla bile yaptirilamayan bir is para sayesinde kolaylikla
yaptirilabilir. Paranin toplumsal giicii vurgulaniyor.

-Paranin géremeyecegi i, ¢ozemeyecegi sorun yoktur: Bkz. Altin anahtar her kapiy1 agar.

-Paramin yiizii sicaktir: Para insanlar i¢in cekici bir varliktir. O yilizden o6zellikle zayif
karakterli insanlara, kendilerine vaat edilen paralar karsiliginda toplumda sayginligi olmayan isler
yaptirilabilir. Burada da modern ekonomi teorisinde iizerinde c¢ok fazla durulmayan paranin
toplumsal giicii vurgulaniyor.

-Stk sik eden nalgadir, is bitiren ak¢adir: Degersiz seyler, bir yoniiyle degerli seylere benzese
de onlarin yerini tutamazlar. Ornegin, ayakkab altina gakilan demir dkge de yiiriirken madeni paraya
benzer sesler ¢ikartir, ama bunlar higbir zaman paranin gérdiigii isi gdremezler. Insan degersiz
seylerle degerli seyler arasindaki farki iyi gorebilmelidir.

-Var mi pulun, herkes kulun; yok mu pulun, cehennemdir yolun: Zengin, parasi olan kimseye
herkes sayg1 gosterir, isteklerini yerine getirir. Yoksul ise kimseden itibar gormez ve sikinti iginde
yagamini siirdiirlir. Paranin toplumda yarattig itibar ve gii¢ vurgulaniyor.

-Zengin arabasini dagdan asirir, ziigiirt diiz ovada yolunu gagirir: Para sahibi insanlar, en zor
isleri bile halletmekte zorluk ¢ekmezler. Yoksul olanlar ise en kolay isleri de bagaramazlar.

-Zenginin horozu bile yumurtlar: Para sahibi insanlar verimsiz oldugu diisiiniilen islerden bile
biiyiik kazang elde etmenin yollarini bulabilirler. Para ekonomik ve sosyal giic demektir.

Paranin Gosteristen Uzak Tutulmas: -Para ile imanin kimde oldugu bilinmez: Para sahibi
insanlar bu zenginliklerini siirekli olarak disa vurup bunu bir gosteris araci olarak kullanmaktan
kacinmalidirlar. Tiirk toplumundaki anlayisa gore, insanlarin dinsel inanglar1 gibi parasal servetlerini
de baskalarinin ilgi alan1 disinda tutulmalidirlar.

Piyasanmin Cesitliligi -Bitli baklanin kér alicisi olur: Bir mal ne kadar kotii, ise yaramaz ve
kalitesiz olarak diisiliniilse bile yine de bunu sorun etmeyecek insanlar arasindan alicilar ¢ikabilir.
Talep ¢ok genis miisteri kitlesini iceren bir kavramdir. Piyasada her kalitedeki mala talep vardir.

Planl Hareket -Agir giden yol alir, hizli giden yolda kalir: Hedefe varmak i¢in agir, fakat
emin ve glvenilir adimlarla ilerlemek gerekir. Cok hizli hareket edenler, genellikle fazla
diisiinmeden, iyi plan yapmadan yola ¢ikarlar ve sonugta da genellikle basarisiz olurlar.

Rasyonellik Ilkesi -Akil icin tarik (yol) birdir: Dogru sonuca ulasabilmek igin yalnizca akil
ve mantik ilkelerine gore hareket edilmelidir. Neoklasik iktisat’in dayandigi rasyonellik ilkesi ile
ortiisiiyor. Ekonomik sorunlarin c¢oziimiinde akil ve mantik kurallar1 ¢ergevesinde hareket
edilmelidir.

-Akil kimde ise deviet ondadir: Akilli insanlar firsatlar1 iyi degerlendirir, boylece de varlik
edinir ve rahat bir yasam siirerler.

Risk -Biitiin yumurtalar: bir sepete koyma: Ekonomik hayatin temel 6zelligi riskli olusudur.
Kazang saglamak kadar zarar da edilebilir. Dolayisiyla insanlar herhangi bir yatirim yaptiklar1 zaman
olabilecek olan bu riskleri en aza indirgemeye calisirlar. Bunun da yolu tiim yatirimlari tek bir araca
(6rnegin, tek bir tahvil, tek bir firmanin hisse senetleri, vs. gibi) yapmamak, ¢esitli varliklar arasinda
dagitmaktir. Boylece bazilarindaki olas1 bir zarar digerlerindeki olasi kazanglarla karsilanmis olur.
Finas’ta Portfolyo Teorisi’ni ifade ediyor.
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-Her zaman papaz pildv yemez: Insanlarin gegmiste birkac kez ellerine gecen firsatlardan
yararlanmig olmalari, ileride de bunun siirecegi anlamina gelmez. Sans tersine donebilir: Riskli
islerde her zaman zarara ugrama olasiliginin bulunduguna gore, buna hazirlikli olmak gerekir.

Risk ve kar -Korkak tiiccar ne kar eder, ne zarar: Ticaret yasaminin temeli risktir; yalnizca
zarar etmemeyi dlislinen bir ig adami belki kayba ugramaz, ama ticaret yasaminin asil hedefi olan
kérdan da mahrum kalir.

Risklere Karst Hazirlikli Olmak -Ava gelmez kus olmaz, basa gelmez is olmaz: Dogada ne
kadar 6zgilirce dolagsalar da kuslar insanlara av olmaktan kurtulamazlar. Bunun gibi, insanlar da
omiirleri boyunca akla hayale gelmeyecek kadar farkli felaketlerle karsilasabilirler. Dolayisiyla bu
gibi tehlike, kaza ve sikintilara karsi hazirlikli olmalari, 6rnegin onceden birikimde bulunmus
olmalar1 gerekir.

Saghk ve Zenginlik -Olmaya devlet cihanda bir nefes sihhat gibi: Kanuni Sultan Siilleyman
tarafindan sOylenmis bu veciz s6z, diinyada hicbir maddi zenginligin saglik kadar 6nemli olmadigin
ifade ediyor.

Sermaye -Sermayen bir yumurta ise tasa ¢al: Fazla degeri olmayan varliklarla is kurulamaz:
Her ise girisebilmek i¢in asgari diizeyde bir sermaye gerekir. Bu sermaye olmadan yapilacak islerden
olumlu sonug elde edilemez.

Servet Sahipligi -Mal sahibi, miilk sahibi, hani bunun ilk sahibi?: Insanlar calisip kazanarak
bliylik mal ve miilk biriktirebilirler. Ancak, servet biriktirmek i¢in asir1 hirsli olmak dogru degildir.
Insanlar Sliimliidiir, o bakimdan kazanglariyla topluma yararli faaliyetlerde bulunmali, érnegin
toplumsal projelere yardim ve bagis yapmaktan kaginmamalidirlar.

Servet ve Mutluluk -Para mutluluk getirmez: Servet insanin maddi ihtiyaclarinin
karsilanmasini saglar. Ancak mutluluk i¢ huzuruyla ilgili bir durumdur. Her zengin insanin mutlu
oldugu sdylenemez.

Sosyal Yardimlasma -Asil zengin verendir: Zenginler zenginliklerini yalnizca kendilerine
rahat bir yasam siirdiirmek i¢in kullanmamali, ayn1 zamanda toplumun c¢ikarlarima hizmet eden
kuruluslara (egitim, saglik, kiiltiir, vs.) yardimda bulunmalidirlar. Bu tiir yardim faaliyetleri, ayn1
zamanda katkida bulunan insanlarin toplumdaki sayginliklarini artirir, onlart manen zenginlestirir.

-Ekmegi aca ver, parayr muhtaca ver: Zengin insanlar baskalarina yardim yapmak isterlerse
bu yardimlari ag, kimsesiz, yoksul ve muhtag insanlara yapmalidirlar.

-Malr kadar zekati artsin: Geleneklerimiz ve inanglarimiz, varlikli insanlara varliklariin
belirli oraninda zekat vermeyi emreder. Dolayisiyla edinilen mal miktari arttik¢a zekat da artar. Zekat
bir toplumsal yardimlasma aracidir. Burada servetin toplumsal yoniine isaret ediliyor; insanlar ¢ok
kazandik¢a yoksullara daha ¢ok yardimda bulunacak, dolayisiyla toplumda sosyal dayanigma
artacaktir.

-Verdin mi doymali, vurdun mu koymali: Bir kimseye yardim yapilmaya karar verilmisse bu
yardim onun bir ihtiyacinm1 karsilamaya yetecek diizeyde olmalidir.

-Zengin silkinse fakir bay olur: Zengin insanlar kazanglarinin ufak bir boliimiinii bile verseler
fakirler fakirlikten kurtulurlar. Toplumda gelir dagilimi1 dengesinin saglanmasina katki

Soz ve Sozlesme -Aganmin gozii, yigidin sozii: Aga, isin yiriitiilmesini gézetlemek veya
denetlemekle gorevlidir, yigit ise verdigi sdzii tutmakla sorumludur. Insanlar verdikleri sozii yerine
getirmelidirler, Tiirk toplumunda verilen s6z yazili olmayan bir sézlesme gibidir.

-Er olan séziinde durur: Verilen s6zde durmak, mert ve diiriist olmanin temel kosuludur. S6z
yazili olmayan bir sozlesme gibidir.

-S0z imzadan muteberdir: Diriist ve mert insanlarin verdikleri sézler resmi olarak yapilan
sOzlesmelerden bile daha gegerlidir.

Siirekli Kazang¢ -Akmasa da damlar: Bir isyerini isleten insanlar biiyiik kazanclar elde
edilmeseler bile ufak ufak fakat siirekli gelirler saglayabilirler. Bu da insanin ge¢imini siirdiirmesine
olanak hazirlar.

Talebin Siddeti -Abanin kadri yagmurda bilinir: Bir malin degeri ona ihtiya¢ duyuldugu
zamanda anlasilir. Modern iktisat’ta Talep Kanunu’na karsilik geliyor. Herhangi bir anda mala
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duyulan ihtiyag¢ ne kadar siddetli ise malin piyasadaki fiyati da o 6lgiide yiliksek olur. Tersine, ihtiyag
duyulmayan mallarin piyasa talebi ve degeri diisiiktiir.

Talep Kanunu -Kére ayna satilmaz: Insanlar ancak ihtiya¢ duyduklart mal ve hizmetleri satin
alirlar: Modern Iktisat’ta Talep Kanunu’na génderme yapiliyor.

-Korler mahallesinde ayna satilmaz: Her ig, ancak onu uygun kosullarin bulundugu yerde
yapilabilir. Bir mala talebin olmadig1 yerde o mal satilamaz.

-Kiirkii orak vaktinde, oragi kiirk vaktinde: Bkz.: Aba vaktinde yaba, yaba vaktinde aba.

-Miisliiman mahallesinde salyangoz satilmaz: Her igin yapilabilmesi i¢in ona uygun bir yerin
secilmesi gerekir. Ornegin Miisliimanlar salyangozu tiiketmedikleri gibi buna kars: antipati de
duyarlar. Dolayisiyla boyle bir ortamda salyangoz satis1 yapilamaz.

-Paray: veren diidiigii calar: Istenen bir seyin elde edilebilmesi i¢in onun bedelinin 6denmis
olmasi 1azimdir. Odeme giicii olmadan bir mala duyulan istek ekonomik anlamda bir etki dogurmaz,
yani bu bir talep nedeni olarak kabul edilemez.

Talep ve Karlihik -Bakkal bir miisteri icin diikkan agmaz: Yeterli sayida alicinin olmadigi
yerde ticaret yapilamaz. Talebin ekonomik faaliyetlerdeki 6nemi vurgulantyor.

Tarimsal Uretimde Belirsizlik -Ambara girinceye kadar ekin, sahibinin degildir: Tarimsal
iiretim olumsuz iklim kosullarindan, zararli bocek ve mantar hastaliklarina kadar ¢esitli risk faktorleri
ile kars1 karstyadir. Bu etkiler ise son ana kadar ciftciye zarar verebilir. O bakimdan ¢ift¢i ambara
girmeden {irlinii elde edilmis sayilamaz.

Tasarruf -Ak akce kara giin icindir: lyi bir yasam siirmek icin kazandigimiz para, yarin
karilagabilecegimiz dar zamanlarda bizi sikintidan kurtarir. Dolayisiyla insanlarin bireysel olarak
tasarruf yapmalarinin 6nemi vurgulaniyor. Fakat ayn1 zamanda da onlem amacgli para talebine
(precautionary demand for money) isaret ediliyor.

-Damlaya damlaya gol olur, dolar tasar sel olur: Ufak ufak yapilan tasarruflar ileride biiyiik
servetlere doniisebilir. Tasarruf aligkanligini topluma yerlestirmenin 6nemi vurgulaniyor.

-Sakla samani gelir zamani: En degersiz gibi goriinen seyi bile atmayip saklamak gerekir; giin
olur ona da ihtiyac duyulabilir. Israftan kaginmayi, tutumlu olmay dgiitliiyor.

Tembellik -Bos durmaktansa bosa ¢alismak iyidir: Bos durmak insani tembellige alistirir.
Insanin vaktini bos durmak yerine, para getirmese bile, bir isle ugrasarak gecirmesi daha dogrudur.
Ciinki hic¢ degilse tembellikten kurtulmus, kendini ding tutmus olur.

-It ite (buyurur), it de kuyruguna: Tembel insanlar is yapmazlar, yapilmasi kendilerinden
istenen isleri onlar da baskalarina aktarirlar.

Tembellik ve Tiiketim -Hazira daglar dayanmaz: Calismadan belirli bir servete konan
insanlarin bu servetleri kisa zamanda tiikenir. O nedenle kisi ¢alismali ve servetini kazanglarindan
edinmelidir.

-Yatan aslandan gezen tilki yegdir: Toplumda 6rnegin asil sinifa mensup olmalar1 dolayistyla
calismadan yasayan insanlara gore, bdyle bir ayricalifi olmayan, emekleriyle gecinen, iiretici
durumdaki insanlar daha istiindiir. Ciinkii bu insanlar iretimleriyle topluma katkida bulunurlar.
Toplumda ¢alisma ve igbdliimiiniin 6nemi vurgulaniyor.

-Yatann yiiriiyene borcu var: Calismadan asalak olarak yasayan bir kimse ¢alisan, ¢abalayan,
topluma katki saglayan kimselere karsi1 borglu sayilir. Ciinkii emegiyle ¢alisan o kimselerin topluma
sagladiklar1 hizmetlerden herkes gibi onlar da yararlanirlar. Caligmanin ayn1 zamanda toplumsal bir
gorev oldugu vurgulaniyor.

Temel Thtiyaclar -Acikmis kudurmustan beterdir: Aghk gibi temel bir ihtiyacin siddetini
vurguluyor.

-Ag¢ aslandan tok domuz yegdir: Aglik gibi temel bir ihtiyacin kargilanmamasi durumunda en
soylu insanlar bile saldirganlasabilir.

-A¢ ay1 oynamaz: Insanlarin bir iste verimli olabilmeleri igin ncelikle maddi ihtiyaglarinin
asgari diizeyde de olsa karsilanmis olmas1 gerekir. Isveren, isyerinde ¢alistirdig iscilerden iyi bir
verim alabilmek i¢in dncelikle onlarin aglik gibi temel ihtiyaglarini karsilamasi gerekir.
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-A¢ doymam, tok actkmam sanir: Ag insan, ne kadar yiyecek oniine konursa tiiketebilecegini,
tok insan ise yiyecege hi¢ ihtiya¢ duymayacagini diisiiniir. Insanlar i¢in énemli olan su anda
duyduklar1 ihtiyaglarin siddetidir, yarinki durumla o derece ilgilenmezler.

-A¢ gezmekten tok olmek iyidir: A¢ligin ne derecede siddetli bir ihtiyag¢ oldugu vurgulaniyor.

-A¢a dokuz yorgan ortmiisler, yine uyumamus: Temel ihtiyaclarini kargilayamayan insanlar
bundan biiyiik 1stirap ve rahatsizlik duyarlar, bu insanlardan verimli ¢alismalar1 da beklenemez.
Ihtiyaglarin siddetine génderme yapiliyor.

-Parasizlik insana dam deldirir: Parasiz kalan insanlar her tiirlii, agir, zor ve angarya isleri
yapmaktan kaginmazlar. Burada da temel ihtiyaclarin karsilanmamasi durumunun insanlari ne biiyiik
zorluklarla kars1 karsiya birakabilecegi vurgulaniyor.

Ticarette Belirsizlik -Giin var yili besler, yil var giinii beslemez: Ticaret yasaminda bazan bir
giinde bir yila yetecek kadar kazang elde edilebilir; oysa bazan da bir yilda kazanilan gelir, bir gliniin
ihtiyacin1 bile karsilamaz. Serbest meslek olarak yapilan islerde kazancin diizensizligine isaret
ediliyor.

Ticarette Yiiksek Kazang -Rencber kirk yilda, tiiccar kirk giinde: Ciftginin kirk yilda
kazandig1 geliri, tiiccar kirk giinde kazanir. Bu atasoziine gore tiiccarlik ¢ok kazangli, ciftcilik ise
fazla geliri olmayan mesleklerdir. Fakat burada asil sdylenmek istenen ¢ift¢inin kendisinin degil,
onun lirettigi mallar1 pazarlayan araci kesimin asir1 kérlar elde etmekte oldugudur.

Toplumsal Yardimlasma ve toplum yarari-Komsuda piser, bize de diiser: Komsulardan
birisi,, elde ettigi varliklardan digerlerine de pay vermelidir. Komsuluk iligkisi bunu gerektirir. Tiirk
toplumunda sosyal dayanigsma ve yardimlasmanin 6nemine isaret ediyor.

-Veren el, alan elden iistiindiir: Insanlar yalnizca kisisel ¢ikarlarmi diisiinmemeli, ayni
zamanda toplum yararin1 gozeterek hareket etmelidirler. Bu ise Adam Smith’in Ekonomiye
yerlestirdigi ve daha sonra Klasik ve Neoklasik Ekonomi’nin temel ilkesi durumuna gelen
Homoeconomicus (insanlarin yalmiz kendi ¢ikarlar1 dogrultusunda hareket etmeleri) felsefesi ile
acikca celismektedir.

Topragin Verimi -Topragin verdigini padisah vermez. Bkz.: Bir avug altinin olacagina bir
avug topragin olsun.

Toprak -A¢ kal, topal kal, kor kal, fakat topraksiz kalma: Toprak insanlara is, as ve gelir
saglayan en 6nemli kaynaktir. O nedenle iiretim faktorleri arasinda 6zel bir yeri vardir. Fizyokratlarin
goriislerinin benzerini savunuyor.

- Bir avug altimin olacagina bir avug topragin olsun: Altin verimli olmayip yalnizca degerli
bir siis esyasidir; oysa toprak tarimsal mallarin iiretiminde kullanilan verimli bir faktordiir; o ylizden
de gercekte altinda bile daha degerli sayilir.

Tiiketim Fonksiyonu -Alcak yerde yatma sel alir, yiiksek yerde yatma yel alir: Insanlar gelir
diizeyleri ile uyumlu bir yasam diizeyi silirdiirmelidirler. Gelir diizeyine gore ¢ok diisiik, ya da ¢ok
yiiksek bir yagam standardi siirdiirmek hatalidir.

-Herkesin hamuru ekmegine géredir: Insanlar gelirlerine gére harcama yapmalidir. Modern
Makroekonomide Tiiketim fonksiyonu benzeri bir gortis.

Uzman Eleman -Ekmegini ekmekgiye ver, bir ekmek de iiste ver: Verilmesi gereken licret ne
kadar ytliksek olsa da her isi uzmanina yaptirmaktan kaginilmamalidir. Uzmanliga verilen 6nem
vurgulaniyor.

Uzman Goriigii -Altimin kiymetini (kadrini) sarraf bilir: Bir ekonomik varligin, emegiyle
calisan insanin veya bagka bir liretim girdisinin degerini anlayabilmek i¢in o alanda uzman olmak
gerekir. Her isin uzmani kisilere danismanin 6nemine isaret ediliyor.

Uzmanlasma -Dokuz sanat adami a¢ koyar: Insanlar belirli bir meslek dalinda
uzmanlagmalidir. Birden ¢ok isi yapmaya calisanlar bunlarin higbirini ¢ok basarili bigimde
yapamazlar. Bir alanda uzmanlagsmanin 6nemine vurgu yapiliyor.

Uzmanlik -Her sey bilen bir sey bilmez: Her calisan insanin beceri sahibi oldugu bir alan
vardir. Birden fazla alanda uzmanlagmak genellikle miimkiin degildir. O bakimdan her seyi bilirim
diyen gergekte hicbir sey bilmez.
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Uretim Yéntemi -Yoldan giden yorulmaz: Her isi usuliine uygun yapmak gerekir. Bunun igin
de oncelikle o igin nasil yapilacagi iyi 6grenilmelidir.

Uretimde Amag ve Ara¢ Uygunlugu-Isne ile kuyu kazilmaz: Biiyiik hedeflere ulasabilmek
icin ona uygun araglar kullanmak gerekir. Uretim Fonksiyonu analizini ¢agristiryor.

Uretimde Begseri Sermaye -Zenginin sermayesi kasasinda, alimin sermayesi kafasinda:
Zengin insanlarin kasalarinda tuttuklar1 para onlarin sermayesidir. Oysa bilgili, iyi yetismis, girisimci
insanlarin sermayesi kafalarindaki akildir. Beseri sermayeye gdnderme yapiliyor.

Uretimde Sermaye -Bir akcanin bitirdigini eller bitiremez: Insan ne kadar fazla emek harcasa
da sermaye ile yapilmas1 gereken isi etkin bi¢imde basarmasi giigtiir. Sermaye araci kullanmadan sirf
emekle yapilacak iiretim basarisiz veya diisiik verimlilikte olur. Sermayenin tiretimdeki rolii.

-Alet isler el 6giiniir: Her isin yapilmasinda emek gerekli olmakla birlikte, isin basarilmasini
saglayan asil etken kullanilan ara¢ ve gereclerdir. Iktisat teorisindeki ifadesiyle sermaye faktoriiniin
iiretimde verimi artirici roliine isaret ediliyor.

Uriin Kalitesi -Eski pamuktan bez olmaz, kétii demirden kili¢ olmaz: Saglam ve kaliteli mal
iiretebilmek i¢in kullanilacak girdilerin de kaliteli olmasi gerekir.

Ust Yénetimin Etkinligi -Balik bastan kokar: Islerin iyi yiiriimedigi bir isletme veya kurumda
bozulma biiylik olasilikla kurumun st yonetiminden baslar. Dolayisiyla kurumsal yapida ilk
diizeltilmesi gereken de iist yonetim olmalidir.

Veresiye Satis -Insanin ahmagi malin veresiye verendir: Veresiye, yani bedelini sonradan
tahsil kaydiyla mal satis1 yapmak akillica bir ticaret yontemi degildir. Ciinkii, vadedilen 6deme hig
yapilmayabilir. Tiirk toplumunda gecmis donemlerdeki veresiye satiglarin yerini bugiin kredili
satiglar almistir. Kredili satis 6nemli bir pazarlama yontemidir. Ancak bu satiglarin igerdigi
sakincalara kars1 kefil ve teminat gibi glivence dnlemleri uygulanmaktadir.

-Verirsen veresiye, batarsin karasuya: Veresiye satig yapan bir tiiccar alacaklarmi tahsil
edememesi yiiziinden sonunda iflasa stiriiklenebilir. Ticaret hayatinda saglam yolu tutmak, pesin
parayla satig yapmak gerekir.

Yardinin Miktart -Varini veren utanmamis: Insanlarn yapacaklart yardimlar gelirlerine
goredir. Diigiik gelirli bir insanin yapabilecegi yardimin diisiik miktarda olmasi normaldir. Ancak
onemli olan yardimda bulunmaktir, o bakimdan veren insan yardimin azligindan hi¢ bir zaman utang
duymamalidir.

Yasam Boyu Tiiketim Hipotezi -Genglikte para kazan, kocalikta kur kazan: Iinsanlar genclikte
calisip bol para kazanirken, ihtiyarladiklarinda ¢alisgamayacaklar1 giinleri diisiinmeli ve ona gore
tasarruf yapmalidirlar. Ando-Modigliani’nin Yasam Boyu Tiiketim Hipotezi ile benzer bir goriise yer
veriliyor.

-Genclikten kocaliga can sakla, varliktan yokluga mal sakla: Insan bol kazang elde ettigi
genglik yillarinda ilerideki yaghlik giinlerini diisiinerek hem sagligini korumaya, hem de kazancinin
bir kismini tasarruf etmeye 6zen gostermelidir. Yasam Boyu Tiiketim Hipotezi'nin benzeri.

Yasamdaki Riskler -Varliga giivenen, darliga diiser: Buglinkii zenginligine gilivenip gelecek
icin higbir yatirimda bulunmayan kisi, beklenmedik bir anda olumsuz kosullarin ortaya ¢ikmasiyla
maddi sikintiya diisebilir. O nedenle gelecekteki olumsuzluklara karsi daima hazirlikli olmali,
tasarrufta bulunulmalidir.

Yasanun Belirsizligi - “Altin altin” deme altinda kalirsin: Fazla para gozlii olmak insan i¢in
1yi degildir; para hirs1 insanlar i¢in kotii sonuclar dogurur. Kapitalist ekonomilerde insanlar birer
“cikarct varlik” (homo economicus) olarak kabul edilirler; ¢alisma, para ve servet biriktirme
konusunda ise bir sinir bulunmamaktadir. Bu atalar sdziinde ise asir1 para hirsina kapilmanin, fazla
servet biriktirmenin insana zarar verebilecegine isaret ediliyor. Ancak atasdzlerimiz arasinda bu fikrin
tersini belirtenler de vardir; 6rnegin, bkz.: fazla mal géz ¢ikarmaz, gibi

Yazli Belge -Akil yanilir, kalem yanilmaz: Bilgileri yazi ile kaydetmeyip akilda tutmaya
caligmak dogru degildir, ¢iinkii insan unutabilir. Akilda tutmaya fazla giivenmeyip bilgileri
kaydetmek en dogru yoldur.
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Yazili Sozlesme -Sahit 6liir de senet 6lmez: Insanlarm tanikhigina giivenilmemeli, mutlaka
yazili belge diizenlenmelidir. Ekonomik hayatta 6rnegin sozlesmelerin bu sekilde yazili olarak
yapilmasi gerekir.

Yetenek (Liyakat) Sistemi -Is bilenin, kili¢ kusananin: Her is o konuda bilgi sahibi olan, her
mal da onu kullanan insanlarin hakki olmalidir. Ise eleman aliminda yetenek (liyakat) sisteminin
onemine vurgu yapiliyor.

-Ise gore adam, adama gore is degil: Ise alimlarda isin nitelikleri objektif olarak belirlenmeli
ve o niteliklere uygun eleman alinmali. Adama gore is verilmesi ise adam kayirmacilik, yolsuzluk ve
suiistimal dogurur. Burada ise alimda yetenek (liyakat) sisteminin énemi vurgulaniyor.

Yetersiz Sermaye -Tasima su ile degirmen donmez: Kiigiik ve siirekli olmayan kaynaklarla
biiylik isler gerceklestirilemez.

Yoksulluk -A¢, a¢ ile yatinca arada dilenci dogar: Yoksul insanlarin bir araya gelmesi
yoksullugu azaltmaz, tersine yoksullugun siirmesine ve artmasina neden olur. Bir 6rnegi uluslararast
ekonomik birliklerde goriiliir. Uygulamada, ekonomik agidan geri kalmis {ilkelerin kendi aralarinda
olusturduklart birliklerin bu iilkelerde yoksullugu giderdigine dair Onemli bir gosterge
bulunmamaktadir.

-Tok ac¢in halinden anlamaz: Hi¢ gecim sikintist ¢ekmeyen, bolluk ve zenginlik iginde
yasayan insanlar, yoksullarm 1stirabini bilemezler. Ihtiyaclar karsilandikca siddeti azalir,
kargilanmamig ihtiyaclar ise insanlara biiyliik elem ve izdirap verirler. Azalan Marjinal Fayda
Kanunu’na uygun bir goriis.

-Umut fakirin ekmegidir: Gegimini zor saglayan yoksul insanlar iyi giinlere kavusmanin
hayali i¢indedirler, bu ise onlara yasama sevinci verir.

Yonetim -Cobansiz siirii olmaz: Her toplulugun bir yoneticisi olmalidir. Calisma yasaminda
yoneticilerin 6nemi vurgulaniyor.

Yonetimin Etkinligi -Su basindan kesilir: lyi yiiriimeyen bir isin diizeltilmesi, ancak o isin
basindakilerle anlasarak saglanabilir. Isletmelerde iist kademe yonetiminin énemi.

Zaman Faktorii -Vakit nakittir: Zaman para gibi degerli bir etkendir. Emek, sermaye, dogal
kaynaklar nasil ekonomide kit iiretim araclart durumunda iseler, vakit de bunlar gibidir; o nedenle
vakti 1yi kullanmali, onu bosa harcamamaliy1z.

Zaman Planlamast -Bugiinkii igini yarina birakma: Insanlar dakik olmali, her isi zamaninda
yapmalidirlar. Bugiin yapilmasi gereken bir isin yarina birakilmasi, o isin ya hig, ya da istenen
kalitede yapilamamasi sonucunu dogurabilir. Bir iktisadi kaynak olarak zamanin iyi kullanilmasi
gerektigine gonderme yapiliyor.

Zarar -Her ziyan bir ogiittiir: Ekonomik hayatta ugranilan her zarardan bir ders amak gerekir;
boylece o hata bir daha tekrar edilmez.

Zevk ve Tercihlerin Farklihg -Kimi tadindan yiyemez, kimi tatsizligindan: Ayn1 yemegi bazi
tiikketiciler ¢ok tatli bularak ondan hoslanmazken, bazilar1 da tersine onu ¢ok tatsiz bulur ve tiiketmek
istemezler. Modern Iktisat’m temel varsayimlarmdan birisi olan tiiketici zevk ve tercihlerinin
farkliligina isaret ediyor.

-Zevkler ve renkler tartisilamaz: Bkz.: Kimi tadindan yiyemez, kimi tatsizligindan.

Boylece alfabetik dizine gore yaptigimiz atasozii incelemesini tamamlamis bulunuyoruz.
Calisma asagidaki 6zet ve sonug kismiyla son bulmaktadir.

4. OZET VE SONUC

Bu calisma Tiirk atasozlerinin ekonomik yonden incelenmesi iizerine yapilan bir girisim
niteligindedir. Atasozleri, ait olduklar1 toplumlarin asirlardan beri siiregelen ve bir nesilden digerine
aktarilirken anlamlar1 daha da giiclenen veciz sozler ve ilkelerdir. Toplumlarin belirli konulardaki
duygu, diisiince, gorlis ve davranig kaliplarin1 yansitan bir aynaya benzerler. O bakimdan bu
caligmadaki temel amacimiz Tiirk atas6zlerini inceleyerek Tiirk toplumunun ekonomik konulardaki
ana diislince ve goriislerini ortaya koymaktir. Daha sonra da bu goriis ve diisiinceler Yerlesik
Ekonomi Bilimi’nin ilkeleriyle karsilagtirilarak Modern Ekonomi Ogretilerinin toplumumuzun
gercekleriyle ne derecede bagdastigl belirlenmeye caligiimistir.
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Calismada 6nce Tiirk atasozleri bir siizgecten gegirilerek bunlarin i¢cinde dogrudan ve dolayli
olarak ekonomiyle ilgili olduklar1 diisiiniilenler secilmistir. Tiirkiye’de atasdzlerinin derlemesi
iizerine yapilmis oldukca basarili ¢aligmalar vardir. Calismamizda bunlardan yararlandik; bir kisim
atasozlerini ise dogrudan kendimiz derleme yoluna gittik. Boylece incelemeye aldigimiz atasdzlerinin
sayist yaklasik 250 dolayindadir.

Incelemelerimiz bize Tiirk toplumunda Ekonomi’nin hemen hemen her daliyla ilgili
atasozleri bulundugunu gostermektedir. Bunlarin arasinda 6rnegin arz ve talepten Marjinal Fayda
Kanunu’na, sermayeden isgiicii ve topragin tiretimdeki roliine, ¢alisma ve girisimcilikten mal ve miilk
edinmeye, fayda ve maliyet analizinden toplumsal gelir dagilimina kadar ¢ok degisik konular yer
almaktadir. Bunlarin yaninda ¢evre korunmasi, digsal (pozitif ve negatif) ekonomiler, optimal kaynak
bilesimi, yasam boyu tiiketim fonksiyonu, politika uygulamalarinda amag ve ara¢ uygunlugu, beseri
sermaye, rasyonellik ilkesi, iskonto teorisi, is planlamasi gibi oldukca giincel ve ileri analiz gerektiren
konularin yer almasi da ¢ok dikkat ¢ekicidir.

Genel bir degerlendirme yapmak gerekirse denebilir ki, Tiirk toplumunda ekonomik
konularla ilgili atasozlerinin ortaya koydugu goriisler Yerlesik Ekonomi (Mainstream Economics)
veya Neo-klasik Ekonomi’nin ana ilkelerinden ¢ok farkli degildir. Ornegin, talebin olusumunda
ihtiyaclarin siddeti, tiretimin etkinliginde fiziki ve beseri sermayenin rolii, ekonomik yasamda risk
faktoriiniin etkisi, girisimci acisindan firsatlardan yararlanma, fayda ve maliyet analizi, uzmanlagma,
nitelikli emek ve igboliimiiniin gerekliligi, vs. gibi. Atasdzlerimizde calisip kazanmak kadar bilingli
para harcamanin gerekliligine de isaret edilmekte ve 6rnegin sdyle denmektedir: “Malin1 yemesini
bilmeyen zengin her giin ziigirttiir.” veya “Para dedigin el kiri.”, vs.

Bununla birlikte, incelerimizden ¢ikartilabilecek sonuca gore Tiirk toplumunun ekonomik
konulara bakisinin tamamen Neoklasik Teori’ye uygun oldugunu sdylemek de dogru degildir. Hatta
genel ilkeler birbirine benzerlik gosterse de, toplumumuzdaki bakis agisinin ondan daha ileri, daha
6zel ve daha insancil bir nitelik tasidigin1 sdylemek hatali olmaz. Ornegin insanlara ¢alismak, para
kazanmak Onerilirken para hirsina kapilmanin dogru olmadig: uyaris1 da yapiliyor. Yahut para
kazanmanin, servet biriktirmenin Onemine isaret edilirken, bunun dogru ve diirlist calisma ile
saglanmasi gerektigi onemle vurgulaniyor. Diger yandan mal, miilk ve servet toplumda ne kadar
onemli kabul edilseler de insanin kisilik, onur ve sagligimin biitiin bunlardan ¢ok daha 6nemli
olduguna isaret ediliyor.

Neo-klasik Teori ile aradaki 6nemli farklardan birisi de paranin rolii konusunda kendini
gosteriyor. Neo-klasik teoride para belirli islevler goren, fakat yansiz (neutral) bir varlik kabul edilir
. Yansizlik paranin ekonomik ve sosyal giiciiniin {izerinde durulmadigini ifade eder. Oysa
atasozlerimizden ¢ogu paranin sosyal ve ekonomik etki ve agirligin1 vurgulamaktadir, 6rnegin “Altin
anahtar her kapiy1 agar” veya “Kili¢ agmayan yeri para acar.” deniyor. Kanimizca da paranin
toplumsal giiciiniin ihmal edilmis olmas1 Neo-klasik Teori agisindan ¢ok énemli bir eksikliktir.

Bir baska nokta da bor¢clanma konusuyla ilgilidir. Pek ¢ok ataséziimiizde bor¢lu yasamanin
toplumsal agidan arzulanmayan, insana elem ve sikint1 veren bir durum oldugu belirtilmekte, hatta
“A¢ kalmak borclu kalmaktan iyidir.” denilmektedir. Toplumumuzda borcun geri 6denmesi
ekonomik oldugu kadar ahlaki bir vecibe olarak kabul edilir. Atasézlerimizde de kisinin olabildigince
bor¢ almaktan ve borg¢lu yasamaktan kaginmasi gerektigi mesaji verilmektedir. Giiniimiizde birey
veya llke olarak tiiketim kredilerindeki artislarin yol actigi sorunlar gdz Oniine alindiginda
atalarimizin s6zlerinin bugilinkii toplumlar i¢in de ne derece dogru ve gecerli oldugu bir kez daha
anlasilmaktadir.

Diger bir konu da ortak isletme kurulmasiyla ilgilidir. Bir yandan “Birlikten kuvvet dogar.”
denilirken, diger yandan da “Ortak atin beli kirik olur.” goriisiine yer verilmektedir. Modern anlamda
halka agik sermaye sirketlerinin (anonim sirketler gibi) yayginlasmasi goreceli agidan yeni bir
gelisme oldugu icin buradaki “ortaklik”tan ortak sahis igletmelerini anlamak daha dogru olur. Bu tiir
isletmelerde ise ortaklardan birinin isteyerek veya istemeden yanlis yapmasi diger ortagi ve tiim
isletmeyi biiylik zarara sokabilir. O nedenledir ki bir¢cok ataséziinde ortakliklara karsi olumsuz bir
bakis acis1 vardir. Ancak bu olumsuz goriisiin sermaye piyasalarinin nispeten gelistigi, yasal alt
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yapiin biiyiik dl¢lide olusturuldugu giiniimiiz toplumlariyla ilgili bulunmadigin1 séylemek hatali
olmaz.

Atasdzlerimizde sosyal yardimlagmanin 6nemine sik sik yer verilmekte ve ornegin “Asil
zengin, verendir.” denilmektedir. Ayrica insanlarin 6liimlii olduklarina isaret edilerek mal, miilk
sahibi olanlarin toplum yararina olan islere yardimda bulunmalari, bu kapsamda vakiflar araciligiyla
egitim, yeme i¢cme, saglik, vs. gibi konularda toplumsal hizmetlerde bulunmalarina vurgu
yapilmaktadir. Batili toplumlardaki Vakif kurumunun Tiirk toplumunda oldukga uzun bir ge¢misi
vardir. Toplumsal degerlerimiz ve atasdzlerimiz de hayir kurumlarina yardimin 6énemini sik sik
vurgulamaktadir.

Sonug olarak, Tiirk atasozlerinin ekonomik agidan yorumlanmasi iizerine yaptigimiz, oncii
sayilabilecek bu calismada Neo-klasik 6gretideki ilkelerin genelde Tiirk toplumunun degerleriyle
uyusmakta oldugunu gordiik. Ancak Tiirk toplumuna 6zgii goriis, ilke ve deneyimler agisindan
yapilacak bazi yeni diizenlemelerle Neo-klasik Teori’nin gelistirilebilecegi ve ona daha gercekgi bir
goriinlim kazandirilabilecegi sonucuna ulastik. Bunun i¢in de bu alanda fazla sayida arastirma ve
incelemelere gerek bulunmaktadir. Ayrica ileride lilkemiz disindaki Tirk topluluklar dahil, 6teki
iilkeler lizerinde yapilacak benzer ¢aligmalarla Neo-klasik Teorinin dayandigi temel ilkelerin daha
genis bir ¢ergevede gegerliligi arastirilabilir ve elde edilecek sonuglara gore Neo-klasik teoriye daha
gercekei bir goriiniim kazandirilmaya calisilabilir.
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