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Abstract

Hedging risk is the major reason why derivative instruments have been developed in the 1840s.
However, due to the ever-changing conditions in the financial markets, these instruments have further
been used for speculative purposes and arbitrage opportunities. Nevertheless, this paper focuses on
the influence of derivative usage for hedging purposes on the profitability of firms in the Turkish non-
life insurance industry. The data consists of 25 non-life insurance companies operating in Turkey
from 2009 to 2019, inclusive. The findings based on panel data analysis reveal that derivative usage
contributes to the firms’ financial performance measured by return on assets (ROA) in that firms that
use derivatives demonstrate a 5% higher ROA figure in comparison to non-users.

Keywords: Derivative Usage, Financial Performance, Insurance Industry, Panel Data Analysis

JEL Classification: C23, L25, G23

Oz

Riskten korunma, tiirev araglarin 1840’larda gelistirilmesinin temel nedenidir. Ancak, finansal
piyasalardaki siirekli degisen kosullar nedeniyle, bu enstriimanlar spekiilatif amaglar ve arbitraj
firsatlar1 icin de kullanilmaya baglamistir. Bununla birlikte, bu makale riskten korunma amagl tiirev
entriiman kullaniminin Tiirkiyede hayat dig1 sigorta sektoriinde faaliyet gosteren firmalarin karlilig
tizerindeki etkisine odaklanmaktadir. Veri seti, 2009dan 2019’a kadar Tiirkiyede faaliyet gosteren 25
hayat dis1 sigorta sirketinden olusmaktadir. Panel veri analizine dayali bulgular, tiirev kullaniminin
firmalarin ROA ile dl¢iilen finansal performansina katkida bulundugunu ortaya koymaktadir. Tiirev
triinleri kullanan firmalarin, kullanmayan firmalara kiyasla %5 daha yiiksek ROAya sahip oldugu
ortaya ¢ikmaktadir.

Anahtar Kelimeler: Tiirev Kullanimi, Finansal Performans, Sigorta Sektorii, Panel Data Analizi
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I. Introduction

Option pricing and hedging appear to have developed in a series of steps in the 1970s. It is known
from historical references that market-neutral delta hedging, put-call-parity, hedging options
with options, and other statistical option pricing models were known by the early 1900s and
yet to be further investigated and extended (Haug, 2009). More than one hundred years earlier,
Bachelier (1900) and Bronzin (1908) released option-pricing models that were very similar to
those that are being used today.

There is a long tradition of derivative usage than one would ever expect. The first transactions,
which might fit into the concept of a derivative, could date back before the Common Period. As
early as the Bible, examples of exchanging private labor for future payments, which may be called
a type of futures contract, can be found (Chance, 1998).

Around a hundred thousand years ago, trade was an established activity among primitive people,
who traded goods and services before the advent of currency. Non-perishable items such as
wine, grain or other things were used by citizens as an intermediate store of value. The people of
Sumer began to write and use mathematics to create a ground-breaking new financial transaction
accounting system between 4500 and 4000 BCE. To reflect commodities, the Sumerians used clay
tokens kept in a clay jar and later clay writing tablets, documenting arrival dates for items being
exchanged. These arrangements resembled futures contracts and are considered to be the first
examples of financial derivatives. The first recorded example of a derivative exchange in ancient
Greece dates back to about 600 BCE when the philosopher Thales of Miletus became the world’s
first dealer of oil derivatives, that is, olive oil (Weisenthal, 2012).

An example of a derivative instrument, which is close to how and why we use them today, was
firstly created regarding commodity trading. In 1848, the Chicago Board of Trade opened. During
the harvest season, farmers used Chicago’s central position as a storage area and marketplace for
grain. As the crop was seasonal, grain prices oscillated with the season. Farmers were searching
for a way to stabilize prices and so formed a “to-arrive” deal. These early derivatives were used by
farmers as a tool to lock in the price of grain at which the crops could be traded and; thus, prevent
dramatic fluctuations. With supervision from the Board of Trade, these contracts were sold and
would gradually become uniform contracts by 1865 (Chance, 1998). The Chicago markets were
home to trade in a variety of commodity types in the Twentieth Century, from agricultural goods
to metals. With the invention of the machine came the next chapter of the tale of derivatives. The
way derivatives were generated and traded had been revolutionized. Humans have often found ways
to establish relationships and exchanged items with each other, regardless of the challenges. Clay
vessels, laptops, equal letters, rice vouchers, and microprocessors were once modern inventions for
our ancestors that revolutionized life and industry just as fin-tech is now implementing a new wave
of innovations that aim to optimize the way business is conducted by counterparties.

Derivatives, as known today, are financial securities with values derived from other properties,
for example from shares, international currencies or bonds. Derivatives are often used to hedge
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a stake or to bet (to defend against the possibility of reverse movement in an asset) on potential
changes in the underlying instrument. To hedge stocks and even entire portfolios, hedging is
a popular method of risk control in the equity market, where investors use derivatives such as

futures, forwards, and options.

Derivatives were identified memorably by Warren Buffett as “financial weapons of mass
destruction”. The much-celebrated financial goods in the mainstream press have become a dirty
word. Without them, though, capital markets of individual countries and the global financial
markets as a whole certainly will not function properly. Markets, companies, governments,
and supranational corporations rely on these tools, which are often simple but sometimes
extraordinarily complicated, to hedge risk and take advantage of opportunities.

Owing to the magnitude of some financial success stories without relying on these innovative
instruments in this area of the economy, derivatives have lately acquired a new sense of disgrace.
However, not all companies use these advanced techniques very much. For the past few decades,
these methods have proved to be extremely effective, yet volatile instruments. These techniques,
on the other hand, have an outstanding record of effectiveness in reducing risks.

The objective of this article is to find the impact of hedging on the financial performance of Turkish
non-life insurance firms by using derivative instruments, which is a field that has been examined
in the literature in only a relatively limited way. As far as the literature review is concerned,
no prior study has been performed for the Turkish insurance industry concerning the use of
derivatives and associated financial performance indicators. Therefore, the article contributes to
the established array of literature with respect to derivative instruments. In summary, the article
attempts to distinguish the financial performance of the firms that use derivative instruments for
hedging purposes from those which do not for the non-life insurance companies operating in
Turkey.

This article continues as follows: The next section includes a literature review. The data,
methodology, and explanations as to variables are provided in Section 3. Empirical findings are
presented in Section 4. Lastly, the article concludes with Section 5.

2. Literature Review

The research literature is very limited concerning the use of derivatives in the insurance market
in particular. The proof is available in the US only with the works of Colquitt and Hoyt (1997),
Cummins et al. (1997), and Cummins et al. (2001) and in the UK with that of Hardwick and
Adams (1999) that tracks derivative hedging activities in the insurance sector. Given the
importance of risk management as a global problem for the banking and insurance markets, this
shortfall in academic works must be resolved. Besides, Cummins et al. (1997) contend that the

determinants of hedging behavior vary, for example, between general and life insurers, across

119



Burak ALAN ¢« Asli AYBARS

various sub-sectors of the industry. To the best knowledge of the authors, no prior article has
studied the nexus between financial performance and hedging in the Turkish insurance industry.

A variety of potential relations between the tendency of a business to use derivatives and its
incentives has been recorded in previous studies. Colquitt and Hoyt (1997), Cummins et al.
(1997), Cummins et al. (2001), and De Ceuster et al. (2003) claim that owing to economies of
scale, bigger insurers are more likely to participate in derivative practices. Moreover, Yang et
al. (2001) claim that bigger firms are more likely to use swaps than smaller ones. Cummins et
al. (1997) find that the proportion of assets held in stocks is positively related to the presence
of derivatives. In comparison, because their size and timing of future claim expenses remain
unpredictable, non-life insurance businesses are largely more vulnerable to liquidity risk than
their life peers are. For insurers with more stable reserves, the need to handle liquidity risk by
derivative trades may be somewhat reduced.

Colquitt and Hoyt (1997) provide proof of the positive relationship between the likelihood of
derivatives being used and the magnitude of the mismatch between the asset and the length of the
responsibility. It is predicted that the greater the mismatch of an insurer, the more likely it is to use
derivatives. Furthermore, to stabilize earnings and offer safeguards from catastrophic damages,
non-life insurance businesses typically carry out reinsurance cover. Reinsurance can be regarded
as a replacement for derivatives from the viewpoint of risk management. A negative association
between reinsurance dependency and engagement in derivatives is known (De Ceuster et al,
2003). The estimated impact of the company’s reinsurance dependency on the company’s use of
derivatives is also negative. Insurers with weaker underwriting performance and fewer business
lines are at risk of unforeseeable operating results. Consequently, to hedge their future risks, they
will require derivatives. Since stock funds are more likely than cooperative firms to be active in
riskier industries, derivatives are more likely to be used by them.

Hardwick and Adams (1999) together with Shiu (2007) demonstrate that joint business
administrators tend to be less inclined to participate in volatile operations and are; thus, more
likely to use options to offset risks than their equity company peers.

In the “complementarity” principle, the dispute is that insurance companies, which are likely to
participate in risk managing practices, would prefer to employ all hedging methods, whereas the
“substitution” concept assumes an undesirable association between reinsurance and derivatives,
with the reason being that businesses take an overall risk management strategy. If insurance
companies use derivatives to minimize their exposure to the risk of investment, they are in a
position to expect a higher underwriting risk.

The finance literature reveals that hedging with derivatives increases the debt potential of a
business (Bartram et al., 2009; Graham and Roger, 2002). Therefore, in a related manner, it would
be expected that insurers with worse financial results would use derivatives. As stated in the work
of Fauver and Naranjo (2010), the link between derivative usage and firm value is negative in
firms with greater agency and monitoring problems. Furthermore, insurers with poor results, in
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particular those which may be engaged in ventures with high estimated investment losses, may,
for hedging purposes, participate in derivative contracts and; thereby, be able to monitor the
opportunity for underinvestment. Contrarily, insurers typically use derivatives for risk-reducing
purposes; those with poor results would prefer to use fewer derivatives and; therefore, assume
more risk for higher returns on their own (Shiu, 2020). Furthermore, if hedging techniques
for derivatives operate successfully, hedging companies should have improved operational and
financial efficacy, which should be reflected in their financial performance. In a large-scale
survey analyzing derivatives owned by 7319 companies in 50 countries representing about 80
percent of non-financial companies’ global market capitalization, Bartram et al. (2009) observed
that hedgers appear to be bigger and more lucrative in value, having a higher ROA.

Choi et al. (2013) examine the financial and operational hedging activities of US pharmaceutical
and biotech firms during 2001-2006 and find that using financial derivatives impacts financial
performance, hence increases the value of a company. Similar evidence is put forth by Chanzu
and Gekara (2014), who conduct a content analysis based on survey answers and found a positive
impact of derivative usage on the financial performance of 11 listed companies in the Nairobi
Securities Exchange. Furthermore, Lau (2016) suggest that the use of derivatives leads to higher
ROA and ROE, which are key drivers of a company’s market value in Malaysia. Contrarily, Shiu
(2020) utilize data belonging to UK non-life insurance companies during 1994-2011 just to find
that there is no significant relation between derivative usage and financial performance. Said
(2011) analyzed the correlation of derivative usage and financial performance in the banking
sector in the US with the period from 2002 to 2009 and suggested that there was a positive
correlation between bank performance and efficiency with the derivative usage. As can be seen
most of the prior studies in literature document a positive association between derivatives usage;
therefore, the hypothesis of this study can be formed as follows:

H1: The financial performance of derivative users is higher than the performance of non-users.

3. Data and Methodology

3.1. Data

Data is retrieved from Insurance Association of Turkey’s (IAT) official website. This dataset
comprises returns for Turkish non-life insurance companies during the years between 2009 and
2019, inclusive. The major reason why this time span is chosen rests on the aim to exclude the
impact of the financial crisis in 2008 together with data availability issues.

The dataset excludes insurance companies that are reporting negative premiums in any of the five
core lines of business; namely, health, casco, fire, general liabilities, and motor third party liability.
The observations with outliers at the 0.5% and 99.5% levels are removed from the initial dataset to
achieve consistency in the final sample. Accordingly, the analysis rests upon 25 insurers during the
2009-2019 period, making a total of 275 firm-year observations. For the period analysed, 105 of the
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275 observations (38.2%) in the sample are found to have participated in the derivatives market. As
can be seen by this finding, derivatives usage is not widespread in the Turkish non-life sector.

3.2. Model and Methodology

Panel data regression with a strongly balanced data set is utilized in this study to investigate the
impact of hedging with derivatives on financial performance in the Turkish non-life insurance
industry. After testing the model with the Likelihood-ratio test (Buse, 1982), the model is
determined to be a classical model.

The model can be established as in the following formula;

ROA;; = f(DEV,,,OEV;,) + &, (1)

where the subscript i represents the insurer; t denotes the year; ROA is the ratio of net profit to
the total assets in a given insurer-year; DEV is the dummy variable that takes on the value of 1 or
0 depending on whether firm i at time t uses derivatives or not, respectively; OEV represents the
explanatory variables. Table 1 below shows all variables; namely, dependent, independent, and
control variables together with their abbreviations and explanations.

Table I: Variable Descriptions

Variable Name Abbreviation Explanation
Return on Asset ROA The ratio of net profit to total assets.
Derivative Participation DEV Derivatives nonusers = 0, derivatives users =1
Equity to Asset Ratio EQT The ratio of total equity to total assets.
Liquidity Ratio LIQ The ratio of liquid assets to total assets.
Net Loss Ratio NLR The ratio of total net incurred loss to net earned premium.
It is the ratio of financial profit divi i
Financial Profit Margin FPP t is t e ratio of financial profit divided by gross written
premiums
Insurance Leverage INL The ratio of gross written premiums to surplus.
Mismatch of Long Term The ratio of the difference between other than long-term
Assets & MISASS admissible assets and liabilities to total admissible assets

(only if a positive value is found, otherwise MISLIAB)

The ratio of the difference between other than long-term
MISLIAB liabilities and admissible assets to total admissible assets
(only if a positive value is found, otherwise MISASS)

Mismatch of Long Term
Liabilities

The proportions of gross written premiums in each of the
five lines of business, involving of health, casco, fire, general
liabilities, and motor third party liability.

HLT, CAS, FIRE,

Business-Mix GLIL MTPL
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Based on the results of the Likelihood-ratio (LR) Test, no time or unit effect is included in
the model and, accordingly, the classical panel data model is found to fit the study’s dataset.
Heteroscedasticity can occur because the results originate from a wide number of cross-
sectional insurance companies; therefore, the White heteroscedasticity-consistent estimators
should be reported on the condition that the dataset is heteroskedastic (White, 1980). The result
of the Breusch-Pagan/Cook-Weisberg test reveals the presence of heteroskedasticity. To test
for autocorrelation, the Wooldridge test is performed with the finding that there is no sign of
autocorrelation. Accordingly, the model is estimated as a classical model with robust standard
errors (Tatoglu, 2020).

Shapiro and Wilk (1965) normality test has been done after testing for heteroskedasticity and
autocorrelation. The test results suggests that all the variables used in the analysis are not normally

distributed. Therefore, outliers have been removed from the data as stated above.

The summary statistics for all the variables used in the complete sample of the study are provided
in Table 2, where ROA is observed to have a mean of — 0.0239 and a standard deviation of 0.1303.
Involvement in derivatives is observed in 105 insurer-year observations accounting for 38.2% of

the overall sample.

Table 2: Summary Statistics

Varijables Mean St. Dev. Minimum Maximum
ROA -0.0239 0.1303 -1.17 0.15
EQT 0.2695 0.1448 -0.54 0.92
LIQ 0.6084 0.1497 0.17 1.08
NLR 0.7426 0.2907 -0.52 2.67
FPP -0.0003 0.2006 -2.57 1.07
INL 1.1209 0.9364 -1.17 0.15
MISASS 0.0513 0.0825 0 0.44
MISLIAB 0.0244 0.0806 0 0.58
HLT 0.0573 0.0723 0 0.44
CAS 0.2038 0.1263 0 0.62
FIRE 0.1658 0.1016 0 0.68
GLI 0.1031 0.0951 0 0.78
MTPL 0.2367 0.1848 0 0.89
Varijables Coding Frequency % of Sample

1 105 0.3818
DEV 0 170 0.6182
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Table 3 displays the Pearson correlation matrix with dependent and independent variables.
Derivative participation and ROA are positively correlated at a 1% significance level. Derivative
usage is also positively correlated with health concentration at a 1% significance level and
negatively correlated with general liability concentration at a 5% significance level. There are no
significantly high correlations among independent variables with no more than a 60% correlation

level.
Table 3: Correlation Matrix
DEV EQT LIQ NLR FPP INL MISASS MISLIAB HLT CAS FIRE GLI
-0.02 1
EQT
009 015 1
LIQ o+
-0.06 -043 -0.07 1
NLR %%
0.02 -0.15 -0.09 0.10 1
FPP ot *
0.01 -0.60 -0.06 0.32 0.29 1
INL ok Ak A%
0.03 0.18 -0.52 0.12 -0.06 -0.02 1
MISASS ok ok ok
-0.05 0.04 0.12 -0.06 0.13 0.09 -0.19 1
MISLIAB . *oF bk
0.23  0.09 0.00 0.05 -0.01 -0.06 0.28 -0.23 1
HLT Ak ok ok
-0.01 -0.07 -0.14 0.27 -0.17  0.02 0.21 -0.42 008 1
CAS %% % % %% %%
-0.03 0.02 -0.08 -0.12 -0.12 0.01  0.02 -0.40 -0.05 0.23 1
FIRE ok * ook ook
-0.13 0.10 -0.11 -0.16  0.02 0.03 0.11 0.00 0.00 -0.05 0.20 1
GLI *% * * 4% * 3%
-0.08 -0.33 0.17 0.26 -0.11 -0.05 -0.01 -0.33 0.08 0.17 -0.17  -0.32
MTPL %% k% %% * %% %% k% *

Note: *** indicates statistical significance at the 1% level; ** indicates statistical significance at the 5% level; and *
indicates statistical significance at the 10% level.

4. Empirical Results

Table 4 below shows the results of the regression analysis. The probability of the F-test of the model
suggests that the model is meaningful, and 59.4% of the change in the dependent variable can be
explained by the variables selected as denoted by the R-squared value. Most of the explanatory
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variables, alongside with DEV variable, turn out to be significant and consistent with the prior

works in the literature.

The use of derivatives is significant, at 0.01 significance level, and positively linked with ROA as
displayed in the table. The approximate coefficient of 0.0523 shows that the use of derivatives
contributed favorably to ROA with a 5% higher value on behalf of derivative users on average.
This outcome is largely consistent with other previous researches which suggest that users of
derivatives have a higher ROA in comparison to non-users (for instance, see Allayannis et al.,
2012; Bartram et al., 2009; Brown et al., 2006; Choi et al., 2013; Lau, 2016).

Table 4: Regression Results on Performance

Independent Variables Expected Sign Coefficient Standard Deviation
DEV + 0.0523*** 0.0088
EQT + 0.4858*** 0.1602
LIQ - -0.0142 0.0474
NLR - -0.1674** 0.0358
FPP + 0.1257*** 0.0362
INL + 0.0298 0.0195
MISASS -0.2097* 0.0650
MISLIAB 0.0560 0.0907
HLT 0.3962** 0.0695
CAS -0.1056 0.0703
FIRE 0.0735 0.0743
GLI 0.2672*** 0.0929
MTPL 0.1677%* 0.0326
Constant -0.1362 0.0924
Number of observations 275

R-squared 59.4%

F value (p-value) 0.0000

Note: *** shows significance at the 1% level; ** shows significance at the 5% level; and * shows significance at the 10%
level.

Larger businesses can usually work more effectively than smaller organizations relying on the
principle of ‘economies of scale’ since they gain competitive benefits in terms of both variable and
fixed costs. A favorable association between insurance company size and risk-adjusted ROA (Ma
and Elango, 2008; Elango et al., 2008) or basic ROA has been reported in previous studies (Lee
and Lee, 2012). Therefore, larger insurers are expected to do better than their smaller local rivals.

EQT shows the insurer company’s size scaled down to its total assets. The results suggest a highly
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significant (1% level) positive relationship between the size of the company and its financial
performance, which is ROA in this study.

In general, insurers who spend more of their premiums on liquid assets see lower yields on
equity than insurance companies without liquid assets. Thus, a negative association between the
liquidity of the insurer and financial results is expected. The findings of the study demonstrate a
negative relationship though not significant.

Insurers underwriting outcomes specifically influence their financial performance. It is
expected to find that insurers have improved net financial performance and better underwriting
performance. In the results, NLR is negative and significant at a 1% level, which is consistent with
Shiu (2020).

FPP is the indicator of the company’s financial performance in the insurance industry and it is
expected to have a positive relationship with the company’s overall performance. As the result
suggests, there is a positive and significant relationship at the 1% level with ROA.

The MISASS variable, which indicates how much long-term assets outweigh long-liabilities,
is significant at the 1% level and negative, indicating that this mismatch reduces the financial
performance of the non-life insurance companies. In other words, when there is a mismatch
between long-term assets and long-term liabilities in favor of assets, the financial performance is
negatively affected.

Naturally, the insurer’s investment portfolio would be an indicator for the essence of the insurer’s
product portfolio, with all investments ultimately deciding the insurer’s overall output. Therefore,
the potential effect of business lines on risk-adjusted ROA (Elango et al., 2008) was considered.
Cummins et al. (2001) found that insurers using derivatives hedged the risk from their loss
portfolio. To hedge their interest and FX rate costs, insurers can also need to use derivatives.
According to the results shown in the table above, the companies that concentrated on health,
general liabilities, and motor third party liability have better ROA. The relation is positive and
significant at 1% level, while casco and fire business concentration is not significant.

5. Conclusion

Derivatives have been an important component of all economic structures in today’s economy.
Any major business can use derivatives to hedge against uncertainties, in particular those related
to international risk. The bulk of these undertakings use these arrangements to protect against
the danger of energy inflation, currency risk or lower borrowing rates. These are the threats that
companies face organically apart from the risks that are generated by financial transactions.

In today’s market, the use of derivatives has changed from the original explanation of why the
instruments were initially developed. Although it is still common to use derivatives for hedging
purposes, new applications for these techniques have become widespread. The essence of the
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adjustment in the derivative contract is explained by the use of betting and arbitrage. However,
in terms of derivatives, the application of these strategies is not limited to the financial industry.

The influence of derivative usage on the profitability of Turkish insurance firms is empirically
examined in this paper. The findings reveal that derivative usage has a positive impact on
ROA, suggesting that the use of derivatives contribute favorably to an increased ROA between
users and non-users in that 5% higher ROA on average is observed in the Turkish non-life
insurance companies’ profitability. Forthcoming studies can be performed for longer time spans.
Furthermore, cross-country analyses can be conducted for the insurance industry to be able to
generalize the results in this array of literature.
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Abstract

Wage inequality is one of the most tempting field of labour economics. However, wage inequality
studies, predominantly, remained limited to developed countries due to lack of data in developing
countries. This study, using the Household Labour Force Surveys, aims at extending the time scope
of previous researches conducted for the Turkish manufacturing sector, and adding new dimensions
simultaneously in terms of skill and technology levels besides utilizing the conventional dimension
of education level. From this point of view, an eclectic approach applied to sketch the general picture
of male wage inequality from 2004 to 2015 in the manufacturing sector by employing a generalized
entropy-based inequality index, that is to say, the Theil index, which enables us to look at within - and
between-group inequalities as well. One of the pattern found in this study is that within-group wage
inequalities alleviated while between-group wage inequalities deteriorated over time. There were also
significant changes in the employment structure in favor of white-collars, medium low technology
industries, and better-educated workers except for regular high schooling.

Keywords: Wage Inequality, Wage Structure, Manufacturing Industry
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Oz

Ucret esitsizligi, calisma ekonomisinin en cezbedici alanlarindan biridir. Ancak, iicret esitsizligi
caligmalari, gelismekte olan iilkelerdeki veri eksikligi nedeniyle, biiyiik bir gogunlukla gelismis tilkelerle
stirlt kalmistir. Bu ¢aligma, Hanehalk: Isgiicii Anketlerini kullanarak, daha énce Tiirk imalat sanayi
i¢in yapilan ¢alismalarin zaman kapsamini genisletmeyi ve egitim diizeyinin geleneksel boyutunu
kullanmanin yani sira, egzamanli olarak beceri ve teknoloji diizeylerine gore yeni boyutlar eklemeyi
amaglamaktadir. Bu agidan hareketle, genellestirilmis entropi esasl bir endeksi, bir bagka ifadeyle grup
i¢i ve gruplar arasi esitsizlige de bakmay: miéimkiin kilan Theil endeksi kullanarak 2004’ten 2015% imalat
sektoriindeki erkek ticret esitsizliginin genel resmini ¢izmek igin eklektik bir yaklagim uygulanmuistir.
Bu galigmada bulunan yapilardan biri sudur, gruplar arasi ticret esitsizligi zamanla kotiilesirken, grup ici

*%

This paper was adapted from a part of Altan Bozdogan’s PhD dissertation submitted in February 2021 at Marmara
University, Department of Economics.
Marmara University, Faculty of Economics, E-mail: altan.bozdogan@marmara.edu.tr

Makale Génderim Tarihi: 27.01.2021 129
Yayina Kabul Tarihi: 27.09.2021


https://orcid.org/0000-0002-4976-9043

Altan BOZDOGAN

ticret esitsizliginin hafiflemesidir. Istihdam yapisinda da beyaz yakahlarin, orta diisiik teknoloji yogun
endiistriler ve diiz lise egitimi disinda daha iyi egitimli is¢ilerin lehine 6nemli degisiklikler vardir.
Anahtar Kelimeler: Ucret Esitsizligi, Ucret Yapist, imalat Sanayi

JEL Siniflandirmasi: J24, J31, L60

I.Introduction

One of the evergreen topic in economics is inequality, in particular wealth, income and wage
inequalities. The amount of studies on the wage inequality is quite abundant especially for
developed countries. There are some fully-fledged literature reviews such as Aghion, Caroli
and Garcia-Penalosa (1999), Hornstein, Krusell and Violante (2005), Chusseau, Dumont and
Hellier (2008), and Forster and Toth (2015) that enumerate factors causing to wage inequality.
Technological change and its effects on the relative demand for skilled labour, principally skill-
biased technical change, are generally taken as the main determinants of wage inequality besides
of the characteristics of workers. A growing body of literature also exists that pays regard to
the role of globalization, institutional changes, changes in the organizational structure of firms,
outsourcing etc. Recent inequality trend is also attributed to the fiscal redistribution through
taxes and transfers, changes in the wage distribution, job creation - job destruction levels of the
industries (International Labour Office, 2016).

The goal of this study is to explore male wage inequality in Turkey between 2004 and 2015, using
individual-level data on wages in the manufacturing sector. Looking at the relative position of the
manufacturing sector in Turkey could give some traces of gross wage differential between sectors.
The manufacturing sector share in gross domestic product (GDP) did not change from 2004 to
2015. In this period of time, it slightly decreased from 16.9% to 16.7%. Although real GDP growth
on average was 5.31%, growth rate of manufacturing sector could not follow the overall tendency
of the economy and had the growth rate of 5.11%. More importantly, gross wage-salaries in the
manufacturing industry grew annually only 3.27% 3. Additionally, manufacturing employment
increased yearly at the rate of 1.89% while the total hours worked in the manufacturing sector
expanded by 1.25%.

Despite the existence of wage studies focusing directly on the Turkish manufacturing sector such
as Aksoy (2009), Dervisen (2011), Meschi, Taymaz and Vivarelli (2011), and Meschi, Taymaz
and Vivarelli (2016), their time scope generally terminated at the beginning of 2000s. This study
extends the time period and attempts to demonstrate the general structure of wage inequality at
the micro-level from various perspectives. Theil index is used to calculate the inequality because
it allows for a detailed inquiry by separating between-group and within-group components.
Inequality decomposition for different categories of individuals assists to assess the relative

3 Real growth rates are calculated by adjusting the nominal data into real data using the CPI index (1994=100).
Calendar adjusted gross wages-salaries index in the manufacturing industry is used to find the growth rate. The
index is constructed for nominal gross wage-salaries and the Turkish Statistical Institute announced between 2005
and 2017. Therefore, the average growth of the index includes the period of 2005-2015.
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contributors. The existing state and evolution of wage inequality are searched for education, skill,
and technology levels. When considered from this point of view, this work is just a primary step
into skill-biased technical change.

The remainder of this paper is structured as follows. Next section is devoted to reviewing
pioneering empirical wage inequality researches conducted for Turkey. Introduction of data,
identification of skill, technology, and education groups, and quantification of wage inequality
are the topics of Section 3. Section 4 presents empirical findings for each group both in terms
of inequality and employment shares. Last section briefly summarizes and discusses the results.

2. Empirical Literature Review

Even though wage inequality literature in Turkey and its interaction with the distinctive features
of the labor market is quite voluminous, there is still enough room for maneuver to make inroads
into new territories. Building a unified framework to examine wage inequality in every respect
is tough, and, in general, studies focus on some specific sides. Influential studies of the wage
inequality in Turkey, approaching from different perspectives, can be listed as follows.

Tansel (2005) captured the facet of the public and private wage differentials for males and females.
1994 Household Expenditure Survey used, and wages in the public sector were found higher than
wages in the private sector. There was an exception for college graduates working in the public
administration whose wages were not necessarily higher than their private-sector counterparts.
The study also manifested significant discrimination against women, especially in the private
sector. Ilkkaracan, Levent and Polat (2013) derived wage curves for Turkey between 2005 and
2010, by constructing the relationship between real wage level and local unemployment rate with
respect to three main educational categories. They found different elasticities for the lower and
the upper end of the wage distribution using the Household Labour Force Survey.

Dervisen (2011) estimated the elasticity of substitution between the skilled and unskilled labour
for the Turkish manufacturing sector over the period of 1992-2001. Because of lack of data, the
skilled-unskilled difference was constructed according to production and administrative workers.
Production and administrative workers were taken as skilled labour while unskilled labour
was assumed as being paid minimum wage. Aksoy (2009) also used the production workers as
unskilled labour while nonproduction employees as skilled to understand the demand for skilled
labour in the Turkish manufacturing sector between 1995 and 2001 at the four-digit industry
level. Furthermore, Meschi et al. (2011), using Annual Manufacturing Industry Statistics at the
two-digit level, regarded aggregate cost share of production workers as the share of unskilled
workers in the total wage bill, and the same procedure was applied for the administrative workers
to find a proxy for the share of skilled workers in the total wage bill. Meschi et al. (2011) aimed at
a comprehension of the relations between trade openness, technology adoption, and demand for
skilled labour in the Turkish manufacturing sector and found pieces of evidence for skill-biased
technical change hypothesis as well as skill-enhancing trade hypothesis through the agency
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of system GMM for the period of 1980-2001. Meschi et al. (2016) borrowed the structure of
Meschi et al. (2011) and slightly reviewed it for 1992-2001. The widening skill-unskilled wage
gap resurfaced, and relative skill bias was found, according to Meschi et al. (2016: 657) “a change
in technology (or trade) would be...a relative skill bias...when both the coefficients for both
skilled and unskilled workers are positive and significant but differ in their magnitude, with the
coefficients for the unskilled workers being significantly lower”

The gender wage gap is another strand in wage inequality and Kara (2006), {lkkaracan and
Selim (2007), Aktas and Uysal (2016), and Tekgii¢, Eryar and Cindoglu (2017) are the main
Turkish examples. Aktas and Uysal (2016), using quantile regression and the Machado-Mata
decomposition for the 2006 Wage Structure Survey, found an unremarkable wage gap at the
lower tail of the wage distribution and controlling for education increased the wage gap. The
Oaxaca decomposition method was implemented by the other three studies. Turkish Household
Expenditure and Income Survey was employed by Kara (2006) while flkkaracan and Selim (2007)
used the Employment and Wage Structure Survey and both were held for 1994, listing several
factors for the gender wage gap. Tekgiic et al. (2017), using the Household Labour Force Survey
from 1994 to 2011, ascertained that aggregated data made, especially the females, overqualified.

Tansel and Bodur (2012) used Household Income and Consumption Expenditure Survey for 1994
and Household Budget Survey for 2002 to estimate a Mincerian wage equation by the quantile
regression to investigate male wage inequality. Education was found as a notable factor behind wage
inequality, and over the period, between-group wage inequality alleviated whereas within-group
inequality deteriorated. By the same token, wage inequality at the lower end of the wage distribution
decreased, and an increase at the upper end was obtained. Thereafter, Das and Dogruel (2017)
adopted the similar structure of Tansel and Bodur (2012) and extended the period to 2002-2011.
Das and Dogruel (2017) drew an inference for an increase in the overall wage inequality.

Derivation of wage distributions and factors that shifted wage distributions were investigated by
Bakis and Polat (2015), Bozdogan (2021), and Pelek (2018) using a novel approach of constructing
counterfactual wage distributions based on DiNardo, Fortin and Lemieux (1996). Bakis and Polat
(2015) studied overall (90t%/10t%), lower (50"/10%) and upper tail (90t%/50t) wage inequalities
between 2002 and 2010, and attributed the reduction in lower and upper tail wage inequalities to
the real minimum wage hike in 2004. Pelek (2018) ended up with the similar conclusion that the
minimum wage rise of 2004 was the main determinant of wage inequality decline for 2003-2005.
Bozdogan (2021) tested the “skill-biased technical change” notion for the Turkish manufacturing
sector, over the period of 2004 and 2015, and its impacts on the overall, lower and upper tail
male wage inequalities. The analyses were conducted for both technology and skill fractions. The
technology dimension was found to be more resistant to changes than the skill counterpart and
a trade-off existed between initial wage level and wage inequality. Popli and Yilmaz (2017) also
incorporated occupational features into their analyses as abstract, routine, and service for the years
2002 and 2010 using Household Labour Force Survey. They used Firpo, Fortin and Lemieux (2009)
decomposition method and arrived at the conclusion of a decrease in both upper tail and lower
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tail wage inequality. Education and experience were responsible for the decline in the lower tail
inequality while returns to routine jobs paved the way for a decline in the upper tail inequality.

Elveren and Galbraith (2009) scrutinized pay inequality in sub-sectors of the Turkish
manufacturing industry between 1980 and 2001 with the help of Annual Manufacturing Industry
Statistics at two-digit ISIC categorization. Between-group pay inequalities were calculated via
the Theil index. Sectors of wood, food, and textiles had lower wages than the average wage while
sectors of chemicals, machinery and equipment, glass and pottery, metals, and paper had higher
wages than the average wage in the manufacturing industry. The textile sector was seen as the
main contributor to the inequality with respect to sub-sectors and the increasing size of the textile
sector amplified its influence.

Filiztekin (2020) paid particular attention to income inequality using the Survey of Income and
Living Conditions, and the Household Budget and Expenditure Survey for two separate periods:
2003-2007 and 2008-2015. Inequality was quantified by the Gini Index and three indices derived
from the generalized entropy class. Those indices are mean logarithmic deviation, The Theil
index, and half of the square of the coefficient of variation. The median wage converged to the
90th percentile income and diverged from the 10th percentile income for the first period. For
the latter episode, the results reversed due to the increase in the university graduates with high
incomes that became the leading factor of wage deterioration.

Kent and Sefil-Tansever (2021), using the Structure of Earnings Survey for 2006 and 2014, focused
on the different parts of wage distribution to explore wage inequality in Turkey. They found an
increase in overall and lower tail wage inequalities whereas wage inequality decreased at the upper
tail. Kent and Sefil-Tansever (2021) also employed the quantile regression method to analyze the
impacts of educational attainment on the male wage inequality along the wage distribution and
remarkable education wage premia were obtained both in between and within groups. The supply
and demand framework proposed by Katz and Murphy (1992) to explain rising wage inequality was
adopted as well in a tentative way. Occupations were grouped into high skill white collar, high skill
blue collar, low skill white collar, and low skill blue collar groups to reflect skill levels. They found
shreds of evidence for over-education, in other words, recent university graduates employed in low
skill white collar occupations. That led to a relative decline in the demand for skilled labour while
the supply of it highly educated continued to grow, displaying the fall in wage inequality within the
higher education category. Besides, the increase in the supply of skilled labour was attributed to the
doubling of the number of universities during the period.

3. Data and Methodology

3.1. Data

Household Labour Force Survey, hereinafter referred to as HLES, retrieved from the Turkish
Statistical Institute (TurkStat), is used to reveal the panorama of male wage inequality in the Turkish
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manufacturing industry for 2004 and 2015. Despite wage is not a direct and separate variable in the
survey, “total net income from the main job in the past month” can be a measure for the wage when
only “paid, salaried or casual workers” having a “regular job” are taken into consideration. Monthly
net income also includes periodic bonuses and premiums, etc. and they cannot be decomposed
from the data. The refinement process of the wage data is adopted from Tansel and Bodur (2012)
and Bakis and Polat (2015). Full-time wage earners between the age of 15 and 65, reporting a
positive income in the reference week are only kept while working hours less than 8 or more than
84 are dropped. Second job holders, self-employed, temporary, or unregular workers are removed.
1% of the data from the lower and upper tails of the wage distribution is also trimmed to get rid of
outliers. The nominal hourly wage is estimated by dividing monthly nominal wage with monthly
hours worked in the main job, which is obtained via multiplying reference week work hours with
4.33. Last but not least, the real hourly wage is constructed by deflating the nominal hourly wage by
the Consumer Price Index of 2003 which is chosen as the base year. The reason for the selection of
the years as 2004 and 2015 is due to mild changes in the minimum wages in that period.

3.2. Methodology

Instead of adopting a holistic approach, this article aims at probing into wage inequality with
respect to different facets of the labour market such as skill and technology. In particular, skill
dimension cannot be directly observable in the HLFS; thus, a proxy is obtained according to
occupations and by doing so we implicitly treat occupation reflecting skill level. International
Labour Office (2012: 11), hereinafter ILO, follows a similar logic by stating that “skill level is
defined as a function of the complexity and range of tasks and duties to be performed in an
occupation” ILO (2012) constructs a skill ranking as in Table 1. According to the skill level
column in Table 1, “1” corresponds to unskilled workers having only primary education, while
“2” stands for lower and upper secondary schooling including post-secondary schooling without
tertiary education, categorized as semi-skilled labour. Skilled labour in broad manner classified
with first stage tertiary education and second stage tertiary education, denoted by “3” and “4”,
respectively. In addition to the education-skill nexus, the occupation-collar distinction can be
utilized as displayed in the third column. To avoid a debate as to whether white-blue collar or
high-low skilled perspective captures a better representation of duality, we make use of quadruple
refraction: high skilled white-collar (HSWC), high skilled blue-collar (HSBC), low skilled white-
collar (LSWC), and low skilled blue-collar (LSBC).

Table 1: ISCO-08 Classification to Skill Specification

Occupations Education Skill

Level Level
Managers 3+4
Professionals 4 High Skilled White Collar
Technicians and Associate Professionals 3
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Skilled Agricultural, Forestry, and Fishery )
Workers High Skilled Blue Collar
Craft and Related Trades Workers 2
Clerical Support Workers 2

Low Skilled White Collar
Services and Sales Workers 2
Plant and Machine Operators and )
Assemblers Low Skilled Blue Collar
Elementary Occupations 1

Source: International Labour Office (2012)

Notes: Names of ISCO-08 occupations at one-digit are abbreviated in the rest of the tables for convenience concerns.
Italic words are chosen to represent each occupation. There is only one exception for Skilled Agricultural, Forestry and
Fishery Workers which is abbreviated as Nature.

Dumont (2006) also showed empirically that high-low skilled, white-blue collar, or quadruple
groupings had no advantage over each other. HLFS reports two-digit occupation data in terms of
ISCO classification; however, in 2012, HLFS started to employ the ISCO-08 structure rather than
the ISCO-88. The correspondence between both structures does not match exactly; however,
classification of a high skilled or white-collar occupation in 2004 as a low skilled or blue-collar
in 2015 is still in line with the skill perspective approach, because we want to follow consistency
in skill/collar rather than in occupations throughout the years. Furthermore, aggregation into
the one-digit division could eliminate potential problems, because changes generally take place
within groups rather than between groups, particularly in higher digit divisions.

The second aspect is the technology, and four basic technology intensity levels are designated
according to NACE Rev. 2 at two-digit manufacturing industry classification. A similar revision
in industry classification was launched in 2006 and TurkStat published HLFS until 2010 with
both classifications of NACE Rev. 2 and NACE Rev.1.1. We used only the new version to bring
in compliance with the post-2010 data. Industries that comprise high technology (HT), medium
high technology (MHT), medium low technology (MLT), and low technology (LT) are listed in
Table 2 below.

Although our ultimate objective is to make wage inequality apparent with regard to skill and
technology levels, five educational categories are also identified. Those are below primary school
(Below_PS), primary school (PS), regular high school (HSC), vocational high school (VHS), and
college graduation (COL). They are constructed with the intent of finding the least common
denominator across survey years. At least 8 years of schooling in secondary education is counted
as the primary schooling while illiterate and less than 8 years of schooling as the below primary
schooling, to reconcile with the changes in the survey structure. Finally, the college contains
college and faculty graduation as well as upper education.

Wage inequality can be estimated mainly with two methods: the construction of an index based upon
Kakwani, Piesch, Mehran, Gini, Atkinson, or Theil, or simple statistical measures such as coefficient
of variation, standard deviation, relative mean deviation, or decile dispersion ratios. Index-based
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inequality measures are lacking in the information of what happens along the wage distributions. Since
the departure point of this study is to have a glance at wage inequality from different perspectives, it
becomes necessary to refine not only the survey data but also the inequality criterion. The mainstay
of this work is to insight into the evolution of wage inequality across groups over time; for this reason,
the selection of inequality measurement relies on between and within structures rather than along
the wage distribution. The basis for the wage inequality of the next section is a specific case of the
generalized entropy class index, that is to say, Theil index which enables us to investigate within and
between wage inequalities for skill, technology, and education specifications.

Table 2: Aggregation of Manufacturing Industries by Technology Level

Manufacturing | NACE Rev. 2 Codes Aggregations of Manufacturing based on NACE Rev. 2

Industries 2-digit level
. ’ Manufacture of basic pharmaceutical products and pharmaceutical
?lg}l:- ) preparations;
echnolo
gy 26 Manufacture of computer, electronic and optical products
20 Manufacture of chemicals and chemicals products;
Medium Manufacture of electrical equipment; Manufacture of machinery and
High-Technology 27 to 30 equipment n.e.c.; Manufacture of motor vehicles, trailers, and semi-trailers;
Manufacture of other transport equipment
19 Manufacture of coke and refined petroleum products;
. Manufacture of rubber and plastic products; Manufacture of other non-
Medium

2210 25 metallic mineral products; Manufacture of basic metals; Manufacture of

Low-Technology fabricated metals products except machinery and equipment;
33 Repair and installation of machinery and equipment
Manufacture of food products, beverages, tobacco products, textile, wearing
10to 18 apparel, leather and related products, wood and products of wood, paper
Low-Technology and paper products, printing and reproduction of recorded media;

31to 32 Manufacture of furniture; other manufacturing

Source: Eurostat (2019)
Notes: Names of NACE Rev.2 manufacturing industries at two-digit are abbreviated in the rest of the tables for
convenience concerns. Italic words are chosen to represent each industry.

The general formula is as the following equation:

1 1 (o ’
GE(a)=———|—=> | = | -1
a(a=1)| NF\y (1]
a is a sensitivity parameter attributed to the weight indicating the distance between different
income segments along the wage distribution. Thus, generalized entropy (GE) is sensitive to the
tails of the distribution. Cowell and Flachaire (2015) point out that changes in the lower tail of
the wage distribution are more sensitive for the lower values of a whereas, for higher values,
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the upper tail of wage distribution gets more sensitive. When the value of zero is given to the
a, it turns out to be the mean logarithmic deviation. For the value of one, it becomes the Theil
index, and equation [1] can be rewritten as equation [2]. The first term stands for within-group
inequality, and the second term corresponds to between-group inequality. If a is equal to two, it
becomes half of the square of the coefficient of variation. The lower and the upper bound for the
value of GE are zero and infinity, respectively. When GE takes the value of zero, it means a perfect
egalitarian distribution; on the other hand, the higher a leads to greater levels of inequality.

EHE I

4. Empirical Results

A brief overview of the structure of labour in the manufacturing sector in terms of technology
and skill levels would be useful before proceeding to wage inequality decompositions. Although
to be able to get a more insightful understanding of overall technology pattern, it should be
necessarily reckoned in value-added created in each technology group; however, more emphasis
was put on the inequality concept rather than the productivity-related issues which are left for
further studies.

The Turkish manufacturing industry can be described by low technological intensity. 54.60% of
the overall employment took place in low technology in 2004 and with a slight improvement,
the same ratio became 50.53% in 2015. Employment share in the high technology remained
almost constant, 1.5% and 1.47%, in 2004 and 2015, respectively. The second largest technology
group that created jobs was medium low technology and it became the absorption sector as the
increment only existed in medium low technology from 2004 to 2015. The employment share
grabbed by the medium low technology was 23.12% in 2004 and rose to 28.74% in 2015. Medium
high technology constituted 20.78% of the overall manufacturing employment in 2004 while
decreased to 19.26% in 2015.

From the perspective of skill dimension, a prominent decline was experienced in high skilled
blue-collar and low skilled blue-collar workers. The former ratio decreased from 40.84% to
38.83%, while a decrement from 42.41% to 40.64% was seen in the latter. Apart from this, similar
but reverse shifts occurred in white-collar counterparts. In particular, high skilled part of the
white-collar encountered with a substantial rise to 12.13% of overall manufacturing employment
from only 9.06%. A moderate increase in low skilled white-collar ratio came into existence in
2015 with a ratio of 8.40% from 7.77% in 2004. In the light of these results, collar distinction was
at the epicenter of the switch in the employment share rather than the broad skill level distinction
of high-low.

To place discussion in context, as a final step, the educational structure of the Turkish
manufacturing industry is also questioned. In line with the low technology dominance, at the
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beginning of the period, 52.30% of total employment in the Turkish manufacturing industry
had below the primary level schooling. On the other hand, while the majority of the industry
was still characterized by low technology in 2015, below primary schooling composed only
35.48% of the total manufacturing employment. A reasonable explanation of this fall can be
attributed to the delayed impact, on the labour market, of the compulsory 8-year education
enacted in 1997. Alongside of below primary schooling, the only drop in employment share
was present in the regular high schooling from 11.17% to 8.92%. A significant redistribution
eventuated in the rest of the educational categories. Vocational high schooling strengthened its
ranking, 14.48% in 2004 increased to 18.14% in 2015. The bulk of the decline in below primary
schooling was captured by the primary schooling, reaching 25.76% in 2015 which was only
17.04% in 2004. The most outstanding transformation was taken place on the college side with
a more than doubling change in employment share. College, having the least share of 5.01% in
2004, even surpassed the regular high school in 2015 with the ratio of 11.70%, becoming of the
fourth largest educational group.

Tabulations of the results obtained from wage inequality decompositions are listed in Tables 3 to
7. Tables displaying the evolution of the Theil index have four columns respectively as follows:
GE(1) standing for the Theil index, population share, income share, and mean wage. The
relative weight of the wage earners with respect to skill, technology, or educational categories are
represented as the population share. In the same vein, the proportions captured from the total
income generated in the overall manufacturing industry are reflected as the income share. Bold
numbers in tables account for increases to a higher level in the related classes from 2004 to 2015.
Thus, the bold numbers in the GE(1) column of 2015 correspond to a rise in wage inequality,
otherwise, it means a reduction in wage inequality. As the mean wage followed a perpetual rise
path, we do not prefer to bold that column.

Narrow skill and technology categories from 9 occupations and 24 manufacturing industries,
respectively, are examined in the first instance in Table 3 and Table 5. Then, we aggregate them into
broad formations in Table 4 and Table 6 to directly reflect skill and technology intensities. Except
for Services and Sales Workers, the Theil index showed in Table 3, decreased for all occupations,
indicating an amelioration in wage inequality. It should come as no surprise that alleviation
in within-group inequality was obvious. Additionally, a significant deterioration in between-
group inequality was witnessed in 2015. Skilled Agricultural, Forestry, and Fishery Workers was
the most equally paid occupation group, while, on the contrary, Managers, Professionals,
and Technicians and Associate Professionals were paid most unequally. The only exception was
that Services and Sales Workers took third place from the Managers in 2015. Craft and Related
Trades Workers and Plant and Machine Operators and Assemblers characterized the vast majority
of the Turkish manufacturing sector by an employment share up to 74% in 2004 which decreased
to 64% in 2015. Aside from Craft and Related Trades Workers, Plant and Machine Operators and
Assemblers, and Skilled Agricultural, Forestry, and Fishery Workers, all occupation groups captured
higher shares in the overall employment.
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Table 3: Wage Inequality by Occupations

GE(1) Pop. Share Income Share Mean Wage

Occupations 2004 2015 2004 2015 2004 2015 2004 2015
Managers 0.1350 0.0967 0.0179 0.0258 0.0383 0.0606 3.9342 6.0141
Professionals 0.1409 0.1127 0.0154 0.0262 0.0301 0.0567 3.5849 5.5570
Technicians 0.1378 0.1093 0.0573 0.0693 0.0762 0.0960 2.4371 3.5557
Clerical 0.1318 0.0916 0.0420 0.0476 0.0532 0.0540 2.3211 2.9148
Services 0.0892 0.0994 0.0350 0.0365 0.0326 0.0319 1.7100 2.2440
Nature 0.0789 0.0289 0.0015 0.0009 0.0012 0.0008 1.5528 2.1753
Craft 0.1097 0.0826 0.4069 0.3874 0.3669 0.3522 1.6531 2.3331
Plant 0.0930 0.0579 0.3312 0.2563 0.3229 0.2279 1.7872 2.2817
Elementary 0.0881 0.0540 0.0929 0.1501 0.0785 0.1199 1.5494 2.0501
Theil (between) 0.0219 0.0420

Theil (within) 0.1071 | 0.0796

Source: Author’s own calculations.

For the skill level analysis, the trajectory of wage inequality was mainly determined by collar
distinction. Although wage inequalities among white-collar workers were greater than blue-collar
workers, improvements in equality at all skill levels can be seen in Table 4. Low skilled blue-collar
workers were the most equally paid category for both years and also the greatest decline in wage
inequality, both in absolute and comparative terms, occurred in that group. Aggregate division
according to collar type leads to the conclusion of only 17% of workers were white-collar while
the remaining 83% were blue-collar in 2004. The proportion of the white collars rose to 21%, and
blue collars experienced a fall to 79%. Nearly three-fourths of the total decline in blue-collar share
was absorbed by the high skilled white collars. In terms of broad skill classification, high skilled
and low skilled workers captured almost equal shares from total manufacturing employment.
High skilled parts collectively grabbed an additional 1% in 2015 exceeding 51%. In a nutshell,
despite the fact that the reduction in all within-group wage inequalities, a salient deterioration in
between-group inequality existed.

Table 4: Wage Inequality by Skill Level

GE(1) Pop. Share Income Share Mean Wage

Skill Level 2004 2015 2004 2015 2004 2015 2004 2015
HSWC 0.1617 0.1365 0.0906 0.1213 0.1447 0.2132 2.9275 45114
HSBC 0.1096 0.0825 0.4084 0.3883 0.3682 0.3530 1.6528 2.3327
LSWC 0.1268 0.1027 0.0770 0.0840 0.0858 0.0859 2.0434 2.6237
LSBC 0.0937 0.0579 0.4241 0.4064 0.4014 0.3478 1.7351 2.1962
Theil (between) 0.0168 0.0345

Theil (within) 0.1122 0.0872

Source: Author’s own calculations.
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The same approach is also carried on for the two-digit Turkish manufacturing industries, seen
in Table 5. Manufacture of Wearing Apparels, Manufacture of Textile, and Manufacture of Food
Products were the three most populated industries in both years. On the side, in 2015, Manufacture
of Food Products was located at the top instead of Manufacture of Wearing Apparels. Manufacture
of Basic Pharmaceutical Products and Preparations and Manufacture of Computer, Electronic, and
Optical Products are high technology industries having very low employment shares. Manufacture
of Tobacco Products and Manufacture of Coke and Refined Petroleum Products were the least labour-
creating industries due to their unique structures. When we look at it categorically, income shares
of all industries in high technology and medium high technology exceeded population shares.
The exact inverse pattern was not available in low and medium low technology industries.

From 2004 to 2015, only 9 out of 24 industries suffered from the escalation in wage inequality. Wage
inequality worsened only for Manufacture of Wood and Products of Wood, and Manufacture of Paper
and Paper Products in 11 low technology industries. Aside from Manufacture of Coke and Refined
Petroleum Products, and Manufacture of Other Non-Metallic, the remaining four medium low
technology industries enjoyed diminished wage inequality. There are five medium high technology
industries, and Manufacture of Electrical Equipment was the only sub-sector that became evident
of lower wage inequality. Two industries on the high technology had the opposite development in
inequality. A decrease in wage inequality was seen in Manufacture of Basic Pharmaceutical Products
and Preparations, whereas an increase in Manufacture of Computer, Electronic, and Optical Products.
Between-group inequality surged slightly to the index number of 0.0127 from 0.0101, indicating
that industry classification with respect to technology rather than skill classification with respect
to occupation resulted in more homogenous and egalitarian groups, at least in terms of wage
differences. Within wage inequality was again higher than between-group but experienced a decline
which was another pattern that was found in skill dimension as well.

Table 5: Wage Inequality by Industry

GE(1) Pop. Share Income Share Mean Wage
Nace2 2004 2015 2004 2015 2004 2015 2004 2015
10 Food 0.1333 | 0.1110 | 0.1122 | 0.1269 | 0.0973 | 0.1097 | 1.5900 | 2.2186
11 Beverages 0.1485 | 0.1367 | 0.0077 | 0.0047 | 0.0097 | 0.0055 | 2.2852 | 3.0068
12 Tobacco 0.1069 | 0.1032 | 0.0016 | 0.0013 | 0.0028 | 0.0030 | 3.1209 | 6.0405
13 Textiles 0.1019 | 0.0736 | 0.1070 | 0.1170 | 0.1021 | 0.1079 | 1.7502 | 2.3667
14 Wearing App. 0.0996 | 0.0805 | 0.1472 | 0.0952 | 0.1356 | 0.0818 1.6890 | 2.2049
15 Leather 0.0982 | 0.0519 | 0.0345 | 0.0239 | 0.0304 | 0.0188 1.6157 | 2.0094
16 Wood 0.0709 | 0.0985 | 0.0336 | 0.0254 | 0.0259 | 0.0217 1.4153 | 2.1935
17 Paper 0.1408 | 0.1518 | 0.0141 | 0.0172 | 0.0161 | 0.0197 | 2.0906 | 2.9347
18 Print. & Media 0.1271 | 0.1202 | 0.0205 | 0.0151 | 0.0201 | 0.0158 1.8016 | 2.6821
19 Coke, Ref. Petro. 0.1442 | 0.1681 | 0.0020 | 0.0027 | 0.0032 | 0.0051 | 29121 | 4.8540

140



Wage Inequality in Turkish Manufacturing Industry

20 Chemicals 0.1325 | 0.1599 | 0.0533 | 0.0221 | 0.0578 | 0.0276 1.9880 | 3.2080
21 Pharmaceutical 0.1613 | 0.1313 | 0.0054 | 0.0054 | 0.0083 | 0.0075 | 2.8266 | 3.5707
22 Rubber & Plastic 0.1681 | 0.0903 | 0.0475 | 0.0472 | 0.0496 | 0.0436 1.9121 | 2.3702
23 Nonmetallic M. 0.1150 | 0.1198 | 0.0696 | 0.0887 | 0.0680 | 0.0900 | 1.7929 | 2.6011
24 Basic Metals 0.1430 | 0.1241 | 0.0461 | 0.0637 | 0.0565 | 0.0766 | 2.2488 | 3.0888
25 Fabricated M. 0.1141 | 0.0831 | 0.0642 | 0.0670 | 0.0615 | 0.0607 1.7558 | 2.3259
26 Comp, Elct & Op. 0.1858 | 0.2202 | 0.0096 | 0.0093 | 0.0126 | 0.0140 | 2.4008 | 3.8807
27 Electrical Eq. 0.1243 | 0.1131 | 0.0312 | 0.0388 | 0.0355 | 0.0425 | 2.0837 | 2.8130
28 Machinery & Eq. 0.1197 | 0.1267 | 0.0431 | 0.0568 | 0.0463 | 0.0634 | 1.9706 | 2.8647
29 Motor Vehicles 0.1230 | 0.1352 | 0.0721 | 0.0658 | 0.0911 | 0.0820 | 2.3176 | 3.1966
30 Other Transport 0.1068 | 0.1184 | 0.0082 | 0.0091 | 0.0095 | 0.0119 | 2.1373 | 3.3544
31 Furniture 0.0754 | 0.0738 | 0.0532 | 0.0656 | 0.0434 | 0.0576 | 1.4926 | 2.2527
32 Other Manufact. 0.1155 | 0.1124 | 0.0144 | 0.0131 | 0.0146 | 0.0126 1.8592 | 2.4616
33 Repair & Install. 0.2074 | 0.1712 | 0.0018 | 0.0181 | 0.0021 | 0.0211 | 2.1766 | 2.9802

Theil (between) 0.0101 | 0.0127

Theil (within) 0.1189 | 0.1090

Source: Author’s own calculations.

According to Table 6, the aggregation of 24 manufacturing industries into four technology groups
intensified the outcomes that had been found previously. On the one hand, the between-group
Theil index approached to the total equality case more than disaggregated individual industries
reported in Table 5; on the other hand, within-group wage inequality was reduced. In 2015, higher
technology levels generated higher wage inequality; however, medium level technologies violated
that order in 2004 since the Theil index was greater for medium low technology than medium high
technology. Workers in the high and medium high technologies were afflicted with worse wage
distribution in 2015 than in 2004. Remarkable recovery in wage inequality for the low and medium
low technologies was also evident. When the labor market structure is further analyzed, a shift in
the employment share to medium low technology from the other three technology intensity levels
was revealed clearly. For aggregated groups, the most prominent difference between employment
share and income share also belonged to the high technology group. Such a wide difference, in the
disaggregated group, was observed in Manager and Manufacture of Tobacco Products.

Table 6: Wage Inequality by Technology Level

GE(1) Pop. Share Income Share Mean Wage
Technology 2004 2015 2004 2015 2004 2015 2004 2015
HT 0.1792 0.1899 0.0150 0.0147 0.0209 0.0215 2.5536 3.7664
MHT 0.1267 0.1328 0.2078 0.1926 0.2402 0.2274 2.1189 3.0302
MLT 0.1390 0.1223 0.2312 0.2874 0.2409 0.2971 1.9108 2.6521
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LT 0.1115 0.0965 0.5460 ‘ 0.5053 ‘ 0.4979 ‘ 0.4540 ‘ 1.6719 ‘2.3050‘
Theil (between) | 0.0058 0.0072

Theil (within) | 0.1232 | 0.1144
Source: Author’s own calculations.

The other aspect that we lay stress upon is the exploration of wage inequality within the educational
structure. According to Table 7, as we move to a higher education level, wage inequality generally
got worse. The only exception was tracked in 2004 between regular high schooling and vocational
high schooling, the former had more unequal wage distribution than the latter one. Except for
the college degree, the rest four educational categories enjoyed lower Theil indexes in 2015, and
the primary schooling was the best performer in that sense. Deterioration of wage inequality only
in the college group, which had the smallest population share in 2004 and the second smallest
in 2015, could be indicative of reverting to a more unfavorable situation in between-group
inequality. Within-group inequality mitigated, as well, in accordance with the previous results
of aggregations.

There is an incompatible case for the mean wage listed in the last column of Table 7. Considering
that instead of mean wage, median could give better results for the wage distribution; however,
despite the hierarchical mean wages, implying higher education pays more on average, primary
schooling was paid less than below primary schooling in 2015. Turkish manufacturing sector
turned out to be more educated, although approximately 61% of the total employees had still
lower education than high school.

Table 7: Wage Inequality by Education Level

GE(1) Pop. Share Income Share Mean Wage

Education 2004 2015 2004 2015 2004 2015 2004 2015
Below_PS 0.0860 0.0566 0.5230 0.3548 0.4658 0.3041 1.6328 2.1993
PS 0.1144 0.0687 0.1704 0.2576 0.1549 0.2096 1.6668 2.0879
HSC 0.1391 0.0890 0.1117 0.0892 0.1196 0.0904 1.9626 2.5991
VHS 0.1284 0.0900 0.1448 0.1814 0.1699 0.1990 2.1506 2.8150
COL 0.1537 0.1628 0.0501 0.1170 0.0898 0.1969 3.2874 4.3195
Theil (between) | 0.0190 | 0.0320

Theil (within) 0.1100 0.0896

Source: Author’s own calculations.

5. Conclusion

This study aims at uncovering the evolutions of wage inequality, at a glance, from 2004 to 2015,
in the Turkish manufacturing sector. Three different perspectives are employed with respect to
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technology, skill, and education. The generalized entropy-based class index, particularly the Theil
index, is calculated using HLFS. Occupations according to ISCO-08 classification at one-digit are
used to construct a skill ranking. Similarly, NACE Rev. 2 at two-digit manufacturing industries
are grouped to form a scale for technology intensities. Finally, we look at wage inequality with
respect to five educational categories. Along with trajectories of wage inequality of individual
groups derived from skill, technology, and education fractions, Theil index provides us with, also,
the tool to decompose inequality into between-group and within-group components.

Wage inequality followed some specific patterns. As we move to lower skill, technology, or
education level, wage inequalities become less disturbing. The underlying reason could be that
poorly educated, lower technologies, or less skilled groups generally had lower average wages,
meaning that those groups got stuck in a narrow wage area. Furthermore, wage inequalities
deteriorated for all between-groups while reduction of within-group inequalities was independent
of group specifications.

Individual investigations generated different structures within groups as well. In all four skill
levels, wage inequalities decreased, although the reduction in white-collar counterparts remained
limited. Additionally, the top two technology intensities suffered from increased wage inequality,
while technology groups at the bottom part experienced relative alleviations. Efforts to shed
further light on the nature of the education-inequality nexus ended up with changes in inequality
against the college degree. Except for college, improvements in equality were observed, but those
improvements remained limited compared to below primary schooling and primary schooling.

The employment character of the Turkish manufacturing sector also shifted considerably. There
was a weak flow from white-collar to blue-collar; however, the great majority of workers employed
as blue-collar at the low and medium low technology industries. The employment share of the
high technology did not change indeed, whereas only medium low technology industries achieved
to increase their share. Most of that increase came from low technology, but it was still the most
labour-creation technology level with more than half. Moreover, manufacturing workers became
better educated over time. Even though vocational high schooling initially had had a larger share
than regular high schooling, the gap between them further increased. Regular high school was
the only education level above primary schooling that lost importance. Albeit a substantial fall
at below primary schooling employment share, more than one-third of workers still had that
education level. The most notable rise, proportionately, was seen in the college graduates with
more than doubling.

The transformation of the average education level did not complete with a technology promoting
change in the manufacturing sector. We can interpret this situation in two ways. Firstly, highly
educated labour, who were paid higher mean wages, started to be employed intensively in low and
medium low technology industries. That could slow down the deceleration of wage inequality in
this part of the economy. Secondly, on the other hand, low technology industries categorically
paid lower wages on average and higher employment of better educated labour in those industries
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could give rise to downward pressure on wages, contributing to the decline in wage inequality.
Clearly, more work needs to be done to assess which explanation fits the reality.
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Ekonomik bitytimenin nasil gerceklestirilecegi halen tartigilan bir konudur. Son zamanlarda ekonomik
biiytime teorileri gesitlenirken, bu teorilerin savundugu tezlerin ger¢ek diinya ile uyumu ve gegerliligi
stirekli sinanmaktadir. Ayrica biiytime literatiiriinde, tilkeler arasindaki kurumsal kalite farkliliklarinin
tilkeler arasindaki biiytime farkliliklarini agiklayabilecek bir unsur olabilecegi de iddia edilmektedir.
Ancak ampirik literatiirde kurumsal kalitenin ekonomik bitylimeye etkisini aragtiran caligmalar
yer almakla birlikte kullandiklar1 bu modellerde isgiicii ve sermaye maliyetinin yer almadig: tespit
edilmistir. Bu nedenle, literatiirdeki diger ¢alismalardan farkli olarak, bu ¢aliymada sermaye ve isgiicii
maliyetlerine yer verilerek kurumsallagsma ve disa agikligin ekonomik bityiime tizerindeki etkisi analiz
edilmistir.

Veri kisiti nedeniyle analiz, 33 yillik (1984-2016) panel veri seti kullanilarak 9 gelismis tlkeyi
kapsayabilmistir. Analizde Zellner (1962)’in gelistirdigi SUR tahmincilerine dayanan Konya (2006)
panel Bootstrap Granger nedensellik testi kullanilmigtir. Sonuglar tilkelere gore degismekle birlikte;
i) gelismis ilkelerde kurumsal yapin biiyiime tizerinde dogrudan etkisi olduguna dair kanit
bulunamamus ve ii) 6zellikle sermaye maliyetinin bitytimeyi etkiledigine dair kanitlara ulagilmistir.
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Abstract

How to achieve economic growth is still a matter of debate. Recently, while the economic growth
theories have diversified, the compatibility and validity of the theses defended by these theories with
the real world are constantly being tested. It is also claimed in the growth literature that institutional
quality differences between countries can be a factor that can explain the differences in growth between
countries. However, although there are studies investigating the effect of institutional quality on
economic growth in the empirical literature, it has been determined that labor and capital costs are not
included in these models. Therefore, unlike other studies in the literature, this study analyzes the effect
of institutionalization and openness on economic growth by including capital and labor costs.

Due to data constraints, the analysis could be applied to 9 developed countries using a 33-year (1984-
2016) panel data set. Konya (2006) panel Bootstrap Granger causality test based on SUR estimators
developed by Zellner (1962) was used in the analysis. Although the results vary by country; i) there
is no evidence that institutional structure has a direct effect on growth in developed countries and ii)
evidence has been found that especially the cost of capital affects growth.

Keywords: Economic Growth, Institutional Quality, Openness, Labour Costs, Capital Cost, Bootstrap
Panel Causality Analyses

JEL Classification: B22, B52, C33, F43

I. Giris

Ekonomi alaninda hem teorik hem de politika diizeyinde ekonomik bityiimenin nasil
belirlendigi konusu giincelligini korumaktadir. Iktisat teorilerine gore isgiicii, sermaye ve
teknoloji bliylimenin temel belirleyicilerini olusturmaktadir. Bu baglamda isgiicii ve sermayenin
gelismesini saglayacak egitim ve tecriibe, finansal sektoriin gelismesi, tilkelerin finansal ve ticari
olarak disa agilmasi ve bilgiye ulasgimin kolaylagmasi gibi unsurlarin da ekonomik biiytimeyi
destekleyecegi tartisilmaktadir. Daha giincel bir tartisma iilkelerin kurumsal yapilari tizerine
yogunlagsmaktadir. Ozellikle Neo-klasik biiyiime teorisinin iilkeler arasi kisi bagina gelir
yakinsamasi ongorisiiniin gergeklestigine dair kanitlar sunulamamasi nedeniyle yapbozun eksik
pargasinin iilkeler arasindaki kurumsal kalite farkliliklar1 olabilecegi diistintilmektedir. Knack ve
Keefer (1995, 1997), Rodrik (1997), Acemoglu, Johnson ve Robinson (2001), Acemoglu (2003),
Rigobon ve Rodrik (2004) ve Sobhee (2012) gibi iktisat¢ilar kurumsal kalite ve farkliliklarin
ekonomik biiytime tizerindeki etkisini vurgulamiglardir. Dolayisiyla kurumsal kalite ve
farkliliklarmin tilkeler arasi bitytime farkliliklarinin nedenlerini ortaya koyabildigibildigi 6l¢iide,
tilkelerde uygulanacak biiytime politikalarini da etkileyecektir.

Kurumsallagma kalitesinin ekonomik biiyiime tizerindeki etkisine yonelik tartismalarda ihmal
edilmemesi gereken faktorlerden biri de ekonominin disa agikligidir. Sachs ve Warner (1995),
Kwan vd. (1998), Utkulu ve Kahyaoglu (2005), Yaprakli (2007), Bashar ve Khan (2007), Rodriguez
ve Rodrik (2000), Kiran ve Giiris (2011) ve Mougani (2012)’nin ¢alismalar1 disa agikligin
biiylime tizerindeki roliinii gosteren 6nemli ¢aligmalardir. Bu ¢aligmalarda disa agik ekonomiler
mal ve hizmet ticareti, sermaye hareketleri ve isgiicii hareketlerinde serbestlik uygulamalarinin
yayginlasmastyla goriiniir hale gelmektedir. Liberal teorilere gore disa agilmanin faydalari iilkelerin
tretkenlik artisi, kaynaklar: etkin kullanmalari, diinyaya a¢ilarak kargilastirmali tstiinliiklerden
yararlanmalary, ithalat ve ihracatlarini arttirmalar, yeni teknolojilere ulasmalari olmustur. Ayrica
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finansal digsa agiklik ile diger tilkelerin sermayelerinden, tasarruflarindan ve yatirimlarindan
yararlanarak ekonomik bilylimenin desteklenebilecegini ongoérmiislerdir. Belirli liberallesme
diizeyini yakalayan tilkelerin tamaminda tatmin edici bir ekonomik bilyiimenin saglanamamasi
ise ¢oziilmesi gereken bir bulmaca olarak ekonomi literatiiriindeki yerini korumaktadir.

Ekonomik biyiime performansinin belirleyicilerini arastiran ¢aligmalar incelendiginde,
kurumsal yaps, disa agiklik, isgiicii ve sermaye gibi degiskenlerin ekonomik biiyiime tizerindeki
etkilerinin ekonometrik analizlerle incelendigi goriilmistir. Literatiir incelemelerinde
ulagtigimiz daha 6nemli bir sonuca gore isgiicii ve sermaye maliyetlerinin yer aldig1 bir modelde
kurumsallasma ve disa agikligin ekonomik biiyiime iizerindeki etkisinin analiz edildigi bir
calismaya rastlanmamustir. Ozellikle kargilagtirmali iistiinlitkler agisindan sermaye ve isgiicii
maliyetlerinin 6énemi kabul gérmesine ragmen ekonometrik modellerde bu degiskenlerin yer
almamasi mithim bir eksiklik olarak degerlendirilmistir. Bu ¢alismada tilkelerin kurumsal kalite
ve diga agikliginin yaninda, faiz ve isgiicti maliyetleri gibi diger 6nemli degiskenler de ekonometrik
modele eklenerek literatiirdeki tartigmalara katki saglanmas1 amaglanmaktadir. Caligmada, veri
kisit1 nedeniyle, ancak 9 gelismis tilke ve bu tilkelerin 1984-2016 yillarina ait 33 yillik verileri
kullanilabilmistir. Analize dahil edilecek iilkeler tamamen verilerin ulasilabilirligine gore
tespit edilmistir. Dolaysiyla {ilke seciminde isgiicli maliyeti ve faiz verilerindeki sinirhilik etkili
olmugtur. Boylece ekonomik bilyiime orani, kurumsal kalite, is glicti maliyetleri, faiz oranlar1 ve
ticari agiklik verilerinin tam oldugu ortak bir zaman ve tilke grubu ele alinmistir. Analiz teknigi
ise Zellner (1962)’in gelistirdigi SUR tahmincilerine dayanmaktadir. Konya (2006) tarafindan
gelistirilen SUR tahmincisine dayanan panel Bootstrap Granger nedensellik testi, panel verinin
zaman ve kesit kosullarinin uyumu nedeniyle tercih edilmistir. Konya'nin bu yontemi, tilkelere
ozgi bootstrap kritik degerleri sunmasi nedeniyle de makul bulunmustur.

Calismada sonraki bagliklarda ekonomik biytimenin birincil ve ikincil belirleyicileri
aciklanacaktir. Daha sonra ekonomik bitytime tizerine nedensellik analizleri yapilan literatiirdeki
ok tilkeli calismalar degerlendirilecektir. Daha sonra gelecek bagliklarda ¢alismanin metodolojisi
aciklanarak veri seti ve analizi yapilan model ortaya konulacaktir. Son bagliklarda ise analizin
ampirik bulgular1 ve elde edilen sonuglar ortaya konulacaktir.

2. Biiyiimenin Birincil Belirleyiceleri: Isgiicii ve Sermaye

Bitytime, tiretim miktarindaki reel artis anlamina gelmektedir. Bu nedenle teorik ¢erceve bu reel
artislar1 etkileyen faktorler tizerine kurulmaktadir. Bu faktorler hem birbirlerinden bagimsiz
olarak hem de birbirlerini etkileyerek ekonomik biiyiimeye neden olabilmektedir. Ekonomik
biiylimenin teorik ve tarihsel gelisim siireci incelendiginde bu faktorlerden isgiici, fiziki ve beseri
sermaye, teknoloji ve dogal kaynaklar biiytimenin birincil belirleyicileri kabul edilmektedir.

Isgiici faktorii, isgiici miktar1 ve isgiiciiniin kalitesine gore iiretim siirecine katilarak biiyiime
tizerinde etkili olabilmektedir. Niifus artisina paralel, isgiicii hem nitelik hem de nicelik
olarak sekillenmektedir. Dolayisiyla niifus artist ekonomik faaliyetlerin 6znesi olurken ayni
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zamanda nesnesi konumunda olmaktadir. Boylece niifus artis1 talep yoniiyle titkketim ve pazarin
genislemesini ifade ederken arz yoniiyle tiretim ve isglicii artisini ifade etmektedir. Ancak
diger tretim faktorleri yeteri kadar mevcut oldugunda isgiicinde gériilen verimlilik ve artis
biiylimeye, tiretim artigina neden olabilmektedir. Azalan verimler kanunu s6z konusu oldugunda
isgiictinde goriilen artis ekonomik biiylimeye neden olmamakla birlikte bityiimeyi olumsuz da
etkileyebilmektedir (Taban, 2008: 17-18). Bu durum Neo-klasik, Keynesyen ve Post-Keynesyen
goriislerce savunulmustur (Berber, 2011: 8). Ornegin gelismekte olan iilkelerde gelismis iilkelere
nazaran daha yiiksek niifus artigmnin goriilmesi, sermaye artig hizina bagl olarak isgiicii
verimliligini ve tiretimi olumsuz etkileyebilmektedir.

Uretimin yapilabilmesi igin isgiiciinden sonra énemli olan bir diger kaynak sermayedir. Alet,
arag ve gereg, makine, ulagim, iletisim, fabrika gibi varliklar tiretimin sermaye ayagini olusturur.
Mal ve hizmet iiretimi isgiicii ve sermayenin bir araya gelmesiyle baslamaktadir. Uretimin
artmas! isgiicii ve sermayenin artarken birlikte tam istihdam halinde olmastyla saglanir. Isgiicii
niifusla paralel bir egilim gosterirken, sermaye birikimi yatirim ve tasarruflarla artmaktadir. Bu
nedenle gelismis tilkelerin yatirim ve tasarruflari, gelismekte olan iilkelere nazaran ¢ok daha
fazla olabilmektedir. Dogal kaynaklar, sermaye gibi ekonomik biiyiimeyi tek bagina etkileyemez.
Dogal kaynaklarn, tiretim siirecine katilan diger faktorlerle birlikte mal ve hizmet iiretimine
kazandirilmas: gerekmektedir (Taban, 2008: 17-19).

Uretim ve verimlilikle birlikte en ¢ok telaffuz edilen diger bir kavram teknolojidir. Teknoloji,
ozellikle sanayilesmis tilkelerde uzun vadeli ekonomik biiyiimenin en énemli belirleyicisi olarak
kabul edilmektedir (Taban, 2008: 20-21). Teknoloji iiretimde yer alan diger tiim kaynaklardan
maksimum {iriin ve verim elde edilmesi i¢in gereklidir. Teknolojiyle hem yeni iirtinler ortaya
ciktig1 gibi hem de mevcut iiretim verimli hale gelmektedir. Ve belirli kaynaklarla daha kaliteli
drinler tiretme imkan: dogmaktadr.

Adam Smith (1776), Robert Malthus (1798) ve David Ricardo (1817) biiyiimede is bolimil, niifus
ve emegin roliine dikkat ¢ekerken, Schumpeter (1913), Robert Solow (1956) ve Tresor Swan
(1956) teknolojik gelismelerin bityiime iizerindeki etkinligine vurgu yapmustir (Unsal, 2007:26-
29). Dolayisiyla bityiime teorilerinin gelisimi incelendiginde biiytimeyi etkileyen faktorlerin
tiretim icerisindeki etkinligi, toplumlarin icerisinde bulundugu zaman ve sartlara gore degisiklik
gosterdigi gortilmektedir.

3. Biiyiimenin ikincil Belirleyicileri: Disa Aciklik ve Kurumsallasma

Literatiirde ekonomik biiylimenin nedenleri arasinda, {ilkelerin gerek kurumsal yapilar1 gerekse
disa agikliklari izerine yapilan ampirik ¢alismalar oldukea genis alan olusturmasina kargin bir goriis
birligi bulunmamaktadir. 1980’li yillarda tartigma, disa agiklik kavrami tizerinde yogunlagirken,
1990’11 yillarda ve sonrasinda tilkelerin kurumsal yapilar1 iizerinde yogunlasmistir. Dolayisiyla
geleneksel ekonomik bitytime teorilerinin disina ¢ikilarak bityiimenin dolayli nedenleri aragtirilmaya
baslanmustir. Bunlarin basinda iilkelerin kurumsal yapilari ve disa agikliklar: gelmektedir.
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Ulkelerin kurumsal yapilarini ele alan ¢aligmalarin temel agmazi hangi parametrelerin/ gostergelerin
bu kurumsal yapiy: belirlemesi gerektigi iizerine olmustur. Bu noktada ortaya salt bir kurumsal
gosterge ya da indeks ¢ikmamaktadir. Boylece yapilan ¢alismalarda kurumsal yapiy: temsil eden
bir ya da birden ¢ok farkli gostergeler kullanilmistir. Nicel olarak ifade edilen alt parametrelerin
¢oklugu, bitytime tizerine farkli yonlerde ve diizeylerde etkilerin olmasina neden olmaktadir. Bu
durum ortak bir goriisiin olusmasini engellemektedir. Kurumsal yapiy1 temsil eden tiim gostergeleri/
parametreleri kapsayan bir ¢calismayla hemen hemen hig kargilagilmamigstir (Dura, 2018: 126-128).
Genel olarak ¢alismalarda, kurumsal yapiy1 temsil eden kisith gostergelerle, Acemoglu, Johnson ve
Robinson (2001), Acemoglu (2003), Knack ve Keefer (1995, 1997), Rigobon ve Rodrik (2004) ve
Sobhee (2012) kurumsal yap ile ekonomik biiyiime arasinda pozitif yonli, gigli iliskiler bulmustur.
Bunun yaninda Libman (2010), Glaeser vd. (2004), Barro (1994 ve 1996), De Haan ve Sierman
(1995, 1998), Aghion, Alesina ve Trebbi (2007)nin ¢alismalarinda oldugu gibi negatif iliskinin,
negatif ve pozitif iliskinin birlikte oldugu ve higbir iliskinin kurulamadig1 ¢alismalarda mevcuttur.
Fakat kullanilan gostergelerin biri ya da ayr1 ayr1 olarak hepsi ekonomik biiytimeyi aciklayabilseler
bile bu gostergelerin es anli ve bir biitiin olarak analizlere dahil edilmesi énemlidir.

Yapilan ¢aligmalarda tilkelerin kurumsal yapilar1 sosyal ve yasal; politik ve siyasal ve ekonomik
kurumlar olmak iizere ti¢ grupta toplanmustir (Kuncic, 2012: 5-6). Miilkiyet haklari, s6zlesmelerin
giivenilirligi, taninmasi ve uygulanabilirligi, politik ve siyasi istikrar/sizlik (i¢ savas; etnik, dinsel
ve ideolojik yapilardaki ayrismalar; ayaklanmalar; darbeler; bolgesel gerilimler), siyasal rejim
farkliliklari (iilkelerin yonetim sekilleri, anayasa, demokrasi, se¢im, yasama ve yiiriitme sekilleri),
yaganan yolsuzluklar, kayit disilik, politik, siyasi ve askeri kurumlarin isleyisi, hukukun tstiinligi
ve uygulanabilirligi (etkin, adaletli bir yarg: sisteminin varlig1), biirokrasinin isleyisi, ekonomik
ve sivil 6zgiiliikler gibi parametreler bu {i¢ grubun icerigini olusturmaktadir.

Kurumsal yapinin 6l¢ililmesinde, yukaridaki bu parametrelerin bir kaginin birlikte ya da ayr1
ayr1 degerlendirildigi farkli endeksler mevcuttur: Politik ve Sivil Ozgiirlitkler Endeksi (Fredom
House), Diinya Ekonomik Ozgiirlitk Endeksi (EFW) (Fraser Institute), Ekonomik Ozgiirliikler
Endeksi (Heritage Foundation), Yolsuzluk Endeksi (Transparency International, TT), Uluslararasi
Ulke Risk Rehberi, ICRG (Politic Risk Services, PRC), Demokrasi Endeksi (The Economist) ve
Diinya Yonetisim Gostergeleri (Diinya Bankasi).

Ekonomik biiyiimenin nedenlerinin ve f{lkeler arasindaki biiytime farkhiliklarinin
iliskilendirildigi, kurumsal faktorlere gore daha eskiye dayanan diger bir etkende tlkelerin disa
agiklik olgusudur. Ulke ekonomilerinin kiiresel ekonomilerle biitiinlesmesini ifade eden disa
aciklik kavrami iktisadi olarak ticari agiklik, finansal agiklik ve is giicii hareketliligi olmak tizere
¢ sinifta degerlendirilmektedir. Uygulamalarda daha ¢ok finansal ve ticari agiklik olarak kabul
gormekte olan disa agiklik cesitli yontemlerle l¢iilmektedir.

Yapilan ¢alismalarda, ticari agikligin 6l¢iimiinde tek bir formiil olmamakla birlikte literatiirdeki
¢alismalarin gogunda yaygin bir 6lgiit olarak ithalat ve ihracat toplaminin GSYH’ya boliinmesi
kullanilmaktadir (Rose, 2004: 213; Winters, 2004: 8; Squalli ve Wilson, 2011: 1748).
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Disa agiklik bazi ¢alismalarda finansal agiklik ile degerlendirilmistir. Finansal agiklik ol¢iitlerinin
en genel formu su sekildedir (Prasad, Rogoff, Wei ve Kose, 2003: 29; Buch, Doepke ve Pierdzioch,
2005: 754):

(Gayrisafiozel sermaye girisi) + (Gayri safi 6zel sermaye ¢ikist) y

GSYH 100

Squalli ve Wilson (2011) ticari agiklik 6l¢iitlerinden nicel olanlarini agagidaki gibi siniflandirmistir
(Squalli ve Wilson, 2011: 1746):

Tablo I: Ticari Agiklik Olgiitleri

Agikhik Olgiitii Agiklik Tanim
M,/GSYH, Ithalat’ yogm}h.l‘gu: ithalatm (M), bir i tilkesinin
GSYH’sina boliinmesi
Thracat yogunlugu: ihracatin (X), bir i iilkesinin
X;/GSYH;
i/ GSYH; GSYH’sina béliinmesi
(X + M),/GSYH, Ticaret yogunlugu (TY): ithalat ve ihracatin

(M+X), bir i tilkesinin GSYH’sina béliinmesi
Diizeltilmis ticaret yogunlugu: Frankel (2000)’in
1—[(X +M);/2GSYH;]x100 onerdigi dus faktorleri ele almak icin alternatif
bir yontem

K
(M/GSYH,) — [ 1— GSYH, /Z GSYH; Diizeltilmis ticaret yogunlugu: Frankel (2000)
o modelinin Li vd. tarafindan degistirilmis hali

Reel ticaret yogunlugu: Alcala ve Ciccone
(2004)'nin gelistirdigi satin alma giicii paritesine

X+ M);/rGSYH;

( )i/ ! gore diizeltilmis GSYH ile hesaplanan ticaret

yogunlugu

Kaynak: Squalli ve Willson (2011)

Literatiirdeki ¢aligmalarda kurumsal yapinin él¢iilmesinde oldugu gibi iilkelerin disa agikliginin
ol¢tilmesinde de ortak bir formiil ve yontem bulunmamaktadir. Bu farkliliklar belirli eksikliklerin
giderilmesi i¢in ortaya konulsa da farkli sonuglarin ortaya ¢ikmasina olanak saglamistir. Ulkeler
arasinda bitytime farkliliklar1 ve nedenlerinin arastirildig1 ¢ogu calismada, ortaya c¢ikan farkl
sonuglar yine tlkelerin farkli gelismislik ve gelir diizeyleriyle birlikte kurumsal yapilarinin
gesitliligine dayandirilmaktadir.

4. Gok Ulkeli Analizlere Dayanan Biiyiime Literatiirii

Literatiir aragtirmasi yapilirken iilkelerin gerek kurumsal yapisini gerekse disa agikligini
degerlendiren ¢ok tilkeli ve panel veri ya da yatay kesit analizi ile yapilan ampirik ¢aligmalar
degerlendirilmistir. Tek iilke ile yapilan ¢alismalar, o iilkeye 6zgii sonuglar olusturacagindan
degerlendirilmeye alinmamigtir. Burada literatiiriin genel bir ¢ercevesi cizilmeye ¢alisilmigtir.
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Kurumsal yapinin ekonomik 6zgiirliikler parametresi ile temsil edildigi Scully ve Slottje (1991), Islam
(1996), Dawson (1998), Abraham ve Lewis (1998), Nelson ve Singh (1998), De Haan ve Sturm (2000),
Adkings, Moomaw ve Savvides (2002), Carlson ve Lundstrém (2002), Pitlik (2002), Scully (2002), Yay
(2002), Dawson (2003), M. Ali (2003), Bengoa ve Sanchez-Rables (2003), Khalil, Ellaboudy ve Denzau
(2007), Yildirim (2010), Artan ve Hayaloglu (2013)nun ¢aligmalarinda ekonomik 6zgiirliikler ile
ekonomik bitytime arasinda pozitif bir iligki bulunmustur. De Haan ve Sierman (1998) calismasinda
ekonomik 6zgiirliigiin, ekonomik performans tizerinde saglam bir etkisinin olmadig1 ancak ekonomik
ozglrligiin bazi gostergelrinde pozitif, bazi gostergelerinde negatif etki ederek cesitlilik gosterdigi
sonucuna varmistir. Bagka bir ¢alismada Sturm ve De Haan (2001) ekonomik 6zgiirlitk diizeyinin
ekonomik performans tizerinde 6nemli bir etkiye sahip olmadigini gozlemlemistir. Aghion, Alesina
ve Trebbi (2007) ¢alismasinda ise ekonomik 6zgiirliikler, bityiimeyi teknolojik gelismeler vasitasiyla
etkilemektedir. Carlsson ve Lundstrom (2001), De Haan ve Sierman (1998) 'nin sonuglarina benzer
bir yaklasimda bulunarak ekonomik 6zgiirligiin bazi bilesenleri, bitytime tizerinde pozitif etkiye
sahip iken baz1 bilesenleri ise negatif etki gostermistir. Vanssay ve Spindler (1994) ’in ¢alismasinda,
ekonomik 6zgiirliiklerin bitytime tizerinde etkili olmadig1 sonucuna ulagilmistir. Hausmann, Pritchett
ve Rodrik (2005) e gore ekonomik 6zgiirliiklerin ekonomik bitytimeyi hizlandirmadig, daha ¢ok
tilkelerin kendi i¢ dinamiklerinin etkili oldugu kanisina varmistir.

Yolsuzlugun kurumsal parametre olarak kullanildig1 ¢aligmalarda genel olarak, yolsuzluk ile
iktisadi biiyiime arasinda negatif bir iligkinin oldugu ortak sonucuna ulagilmaktadir (Akgay,
2002; Mauro, 1995; Tanzi ve Davodi, 1997; Yaprakli, 2008; Anderson ve Marcouiller, 2000; Farug,
2011; Knack ve Keefer, 1997). Dolaysiyla yolsuzluk diizeyinin yiiksek olmasi tilkelerin ekonomik
performansini olumsuz etkilemektedir. Huynh ve Chavez (2009) ise ¢aligmasinda kurumsal
kalitenin gostergesi olan yolsuzlugun kontroliiniin biiylime {izerinde anlamsiz ya da 6nemsiz
oldugu sonucuna ulgamustir.

Ayrica kurumsal yapiyr birka¢ parametre ile ele alan caligmalar olduk¢a genis bir alan
doldurmaktadir. Hukukun dsttinliigii, demokrasi diizeyi, miilkiyet haklari, biirokratik isleyis,
siyasi ve politik istikrar bu parametrelerin yaygin tercih edilenleridir.

Sonug olarak kisitli parametrelerle ve belirli gelismislik diizeyine sahip iilke gruplariyla yapilan
bu calismalardan elde dilen bulgularin ¢ogunlugu tutarli olsa da kisith sonuglar vermektedir.
Caligmalardaki farkliliklar ¢ogunlukla parametre ve iilke se¢imlerinden kaynaklanmaktadir.
Ozetle literatiirdeki bu galismalarin biiyiik bir béliimiinde kurumsal yapr ile ekonomik biiyiime
arasinda giicli ve pozitif yonlii bir nedensellik ortaya konulmustur (Law vd., 2013; Knack ve Keefer,
1995; Clague vd., 1996; Siddique ve Ahmed, 2009). Cok azi, parametre ve iilke gruplari olarak
bakildiginda pozitif ve negatif iliskinin ayni anda ya da ekonomik performans tizerinde negatif
iligkilerin goriildiigli sonucuna varmustir (Yalcinkaya ve Yazgan, 2016; Yildirim ve Gokalp, 2016;
Glaeser vd., 2004; Yaprakli, 2008; De Haan ve Sierman (1998); Commander ve Nikoloski, 2010).

Ekonomik bityimenin disa agiklik kavramu ile iliskilendirilmesi ampirik olarak 1970’li yillara
dayanmaktadir. Teorik temelleri 1970]i yillarda McKinnon ve Shaw’in ¢alismalariyla atilmigtir.
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Yapilan ¢alismalarda tilkelerin disa agiklik dereceleri ortaya konularak ekonomik performans
tizerindeki etkileri agiklanmaya caligilmaktadir. Yapilan bu caligmalarda da literatiire ortak
bir fikir kazandirilamamustir. Bazi ¢alismalarda biiyiime ile ticari diga agiklik arasinda pozitif
nedensellik gozlemlenirken, aralarindaki iligkinin negatif ¢iktig1 hatta herhangi bir iliskinin
olmadig1 cikarimlar da yapilmistir.

Sachs ve Warner (1995), Dollar (1992), Edwards (1998), Frankel ve Romer (1999), Bahmani-
Oskooe ve Niroomand (1999), Greenaway, Morgan ve Wright (2002), Yanikkaya (2003), Sarkar
(2008), Klein ve Olivei (2008), Gries ve Redlin (2012), Yeboah vd. (2012), Levine ve Renelt (1992),
Omri vd. (2015), Bilman (2014), Le ve Tran-Nam (2018) ve Rani ve Kumar (2018) ¢aligmalarinda
ticari agiklik ile ekonomik bityiime arasinda pozitif bir iliskinin oldugu sonucuna ulasmislardir.

Diger bir yandan Gorgi ve Alipourian (2008), Ugurlu (2010), Rodriguez ve Rodrik (2000) ise
ticari agiklik ile ekonomik biiytime arasinda negatif iliskinin oldugu ya da herhangi bir iliskinin
olmadig1 sonucuna ulagsmislardir.

Disa agiklik gostergesi olarak finansal agikligin kullanildigr ¢aligmalarda da ortak bir ¢ikarim
yapilamamuistir. Mougani (2012), Goldsmith (1969), King ve Levine (1993), Rousseau ve Wachtel
(1998), Beck, Levine ve Loayza (2000), Al-Yousif (2002), Calderon ve Liu (2003), Ghirmay (2004),
Abu-Quarn ve Abu-Bader (2004), Rioja ve Valev (2004), Tornell vd. (2004), Artan (2007), Seetanah,
Ramessur ve Rojid (2009) ¢aligmalarinda finansal gelisme ve agikligin ekonomik bityiime tizerinde
pozitif etkisinin oldugunu gostermislerdir. Bunlarin disinda finansal agikligin ekonomik performans
ile iliskisinin negatif oldugu, sonuglarin {ilkeden tilkeye degisebilecegi gibi farkli ¢ikarimlarda
mevcuttur. Diaz-Alejandro (1985), Rodrik (1999), Calvo ve Vegh (1999), Hellman, Murdock ve
Stiglitz (2000), Murinde (1996), Edison vd. (2002), Rodrik (2006), Eichengreen ve Leblang (2003),
Jin (2006), Japelli ve Pagano (1994) finansal agikligin iilkelerin ekonomik biiytimeleri tizerinde
negatif etki olugturabileceklerini savunmuslardir. Bu iki zit ¢ikarimlarin disinda finansal agikligin
ekonomik bityiime tizerinde {ilkelerin gelismislik diizeyleri agisindan farkli sonuglar dogurabilecegi
goriisiiniin yaninda, finansal krizlerle ve dis faktorlerle ekonomiye zarar verebilecegi goriisiinde
olan yazarlar bulunmaktadir. Bandiera, Caprio, Honohan, Schiantarelli (1999); Stiglitz (2001);
Eichengreen ve Leblang (2003); Fratzscher ve Bussiere (2004); Tornell vd. (2004); Rodrik (2006);
Saridogan (2006) calismalarinda bu bulgulara ulasmiglardir.

Ozetle, literatiirde diga agikligin biiyiime {izerine nedenselliinin aragtirildigi ¢aligmalar
incelendiginde goriis birliginin olmadig goriilmektedir. Ancak ekonomik bitytime tizerinde ticari
acikligin, finansal agikliga nazaran pozitif yénde ve daha ortak sonuglar verdigi gorilmistir.

Literatiirde kurumsal yapr ile disa acikligin biiytime tizerindeki nedenselligini birlikte ele alan
galigmalarda bulunmaktadir. Dollar ve Kraay (2003); Rodrik vd. (2004); Easterly ve Levine
(2003); Owen ve Weatherston (2012); Perry ve Schonerwald (2009); Ngeleza (2011) iilkelerin
kurumsal yap: ve disa agikliklarinin da dahil oldugu birgok faktorii kullanarak ekonomik
biiylimenin nedenlerini test ettikleri ¢caligmalarinda biiytimeyi etkileyen faktorlerin tilkelere ve
tilke gruplarina gore degiskenlik gosterdigini ancak kurumsal yapinin diger faktorlere nazaran
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daha etkili oldugu sonucuna varmuslardir. Sonugta gerek kurumsal yapinin gerekse disa agikligin
biiylime tizerindeki nedensellikleri segilen tilkelere (Asya, Avrupa, Afrika, Uzak Dogu tilkelerine)
ve iilke gruplarina (Geligmis, gelismekte ve Az Gelismis Ulkeler) gore degisiklik gostermektedir.
Dolayisiyla analizlerde kullanilan faktorleri belirli bir gember igerisine alarak belirli tilke ve tilke
gruplari i¢in genel bir sonug ¢ikarmak miimkiin gériinmemektedir.

Literatiirde tilkelerin disa agikligi (finansal ve ticari agiklik), kurumsal yapilari ve diger bazi
yardimer degiskenlerin (faiz ve isglici maliyetleri) birlikte ele alinarak ekonomik biiyiime ile
iliskisini inceleyen ¢aligmalar kisitlidur.

5. Metodoloji

Belgika, Kanada, Fransa, Almanya, Italya, Hollanda, Ispanya, Isve¢ ve ABD'nin yer aldig1 9
gelismis iilke grubuyla yapilan bu ¢alismada Konya (2006) panel nedensellik testi kullanilmistir.
Konya (2006) nedensellik testi, Zellner (1962)’in gelistirdigi goriiniiste iliskisiz regresyon (SUR:
Seemingly Unrelated Regression) ve iilkelere 6zgiti bootstrap kritik degerler veren Wald testi ile
temellendirilmistir. Boylece her bir iilke i¢in ayr1 ayr1 nedensellik analizi yapilabilmektedir. Ayrica
bu nedensellik testi ile modelde yer alan iilkeler arasinda es zamanli korelasyon kurulabilecegi
i¢in tlkeler arasinda kiyaslama yapmak miimkiin hale gelmektedir. Konya (2006) panel
nedensellik testine gecilmeden énce modelin yatay kesit bagimliliginin ve homojenliginin test
edilmesi gerekmektedir. Analizde tilkelere 6zgii kritik degerler ortaya ¢iktigindan modelde yer
alan degiskenlerin duragan olmalar1 gerekmedigi gibi birim kok testi ya da koentegrasyon gibi
oOn testlerin yapilmasina gerek duyulmamaktadir (Kénya, 2006: 981). Degiskenleri duragan hale
getirmek i¢in farklilastirmak serinin egilim dinamiklerinde bir kayba yol acabilir. Kénya (2006)
nedensellik testinde buna gerek kalmamaktadir. Degiskenlerin diizeylerini dogrudan ampirik
analizde kullanmak analizlerde ¢nemli bir avantaj saglamaktadir (Clarke ve Mirza; 2006).
Diger bir énemli nokta; Granger nedensellik testi bagimli ve bagimsiz degiskenler arasindaki
iliskiyi analiz ettiginden, nedenselligi tek yonli, ¢ift yonla ve tilkelere 6zgii analiz etmeye imkan
tanimaktadir.

5.1. Yatay Kesit Bagimliligi ve Homojenlik Testleri

Panel veri modellerinde seriler arasindaki yatay kesit bagimliliginin varlig1 analiz sonucunu
etkilediginden 6nemlidir. Bu nedenle yatay kesit bagimliliginin belirlenmesi gerekmektedir.
Breusch ve Pegan (1980), Pesaran (2004) ve Pesaran vd. (2008) caligmalarinda yatay kesit

bagimliliginin dlgiilmesi igin sirasiyla LM, CD,, ve CD test istatistiklerini gelistirmislerdir.

LM(adj)
Test hipotezleri:

H, Yatay Kesit Bagimlilig1 Yoktur.

H, Yatay Kesit Bagimliligi Bulunmaktadur.
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Breusch ve Pegan (1980) tarafindan gelistirilen Lagrange Multiplier (LM) test istatistigi asagidaki

gibidir:
N-1 N
_ A2 2 NN-1) _ _
LM =T pi~x* ————, i=123,..,Nvet =1,2,3,...,T
! 2 (1)
i=1 j=i+1

LM testinde N kesit boyutu ve T zaman uzunlugunu gostermektedir. N sabit ve T— codur.
(1) denkleminde yer alan Pij, her bir i i¢in hata terimleri arasindaki yatay kesit korelasyon
tahminleridir. LM testi N(N-1) serbestlik derecesi ve y* dagilimi altinda, N yeterince kiigiik ve T
yeterince biiyiik oldugunda (T >N) gecerliligini saglamaktadir.

Pesaran (2004), N ve T arasindaki boyut farkliliklarindan kaynaklanan sorunlar1 engellemek igin
N— oo ve T— oo sartlarinda gegerli olan ve normal dagilima sahip olan baska bir test (CD,,)

CDpy = N(l -N) Z erl(Tpu -1 @)

Ancak yeterince N biiyiik ve T kii¢tik oldugunda olugan boyut farkliliklarini ¢6zmek i¢in yatay

gelistirmistir:

kesit bagimlilik testini veren agagidaki istatistigi gelistirmistir:

CD* 1y = N(l — N) Z ]Zl(pu 3)

(1), (2) ve (3) testlerinin tutarsiz ve sapmali sonug verdigi durumlarda Pesaran, Ullah ve Yamagata
(2008) agiklayic1 degisken, ortalama ve varyanslarin dahil oldugu ve daha tutarli sonuglar veren
CD, g Yatay kesit bagimlilik testini ekonomi literatiiriine kazandirmugtir. Pesaran, Ullah ve

Yamagata (2008) bu CD,, -

Yamagata, 2008: 106-109):

N— A
_ (T = k)pf; — bry
CDLm(adj) = N(1 - —
=1 =it Tij 4)

(4) denkleminde yer alan P;j her bir i igin hata terimleri arasindaki yatay kesit korelasyon

test istatistigini agagidaki gibi ifade etmistir (Pesaran, Ullah ve

tahminlerini, kagiklayici degiskenlerin sayisini, (T — k)7 ’lerin ortalamasini iry; ve (T — k) b
lerin varyansini ise Ur;; gostermektedir.

Bu test sonuglarina gore elde edilen olasilik (Prob.) degerleri 0.05 ten kiiciik oldugunda %5
anlamlilik stnanmasinda H, hipotezi reddedilmektedir. Dolayisiyla test sonucuna gore yatay kesit
bagimlilig1 bulunmaktadir.

Konya (2006) nedensellik testinin yapilabilmesi i¢in 6nemli olan testlerden biri de modelin egim
katsayilarinin homojenliginin test edilmesidir. Homojenligin sinanmasina yonelik ¢alismalar
Swamy (1970) ile baslamis olup Pesaran ve Yamagata (2008) bu testi gelistirmistir. Delta
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Homojenlik Testi olarak isimlendirilen bu test Pesaran ve Yamagata (2008)’nin ¢alismalarinda iki
sekilde gosterilmistir (Pesaran ve Yamagata; 2008: 52-62).

Yie = a; + BiXi + & )

Genel bir egbiitiinlesme denklemi olan (5) denkleminde fB; egim katsayisini gostermektedir.
Dolayisiyla Delta Homojenlik Testi, egim katsayilarinin ( ;) yatay kesitler arasindaki farkliligini

test etmektedir. Testin hipotezleri:
H, B; = B (Egim katsayilar1 homojendir).
H, B; # § (Egim katsayilar1 homojen degildir).

Biiyiik 6rneklemli modeller i¢in Delta testi:

- N71S—k
A=VN———
V2k
(6)
Kiictik 6rneklemli modeller icin Delta testi:
i UN N71S—k
@ JVar(t, k)
(7)

(6) ve (7) denklemlerinde yer alan $ Swamy test istatistigini, N yatay kesit boyutunu, k agiklayic

degiskenlerin sayisini ve Var (k) standart hatay1 gostermektedir. A ve A,,; test sonuglarina

adj
gore elde edilen olasilik (Prob.) degerleri 0.05 ten kiigiik oldugunda %5 anlamlilik stnanmasinda
H, hipotezi reddedilmektedir. Dolayisiyla Delta Homojenlik Test sonucuna goére katsayilar

homojen olarak dagilmamistir.

5.2. Konya Nedensellik Testi

Panel modelde yer alan seriler arasinda yatay kesit bagimliliginin oldugu ve egim katsayilarin
heterojen oldugu durumlarda Konya (2006) nedensellik testi uygulanmaktadir. iliskisiz
regresyon tahminleri (SUR) ve iilkelere 6zgii bootstrap kritik degerlere gore sonug veren Konya
(2006)’nin panel nedensellik testi Wald testine dayanmaktadir. Bu durumda panelde duraganlik
g6z ardi edilebilmektedir. Testin 6n sartlarindan olan yatay kesit bagimlilig1 ve heterojenligin
belirlenmesinden sonra modeldeki yatay kesit bagimliligini ve heterojenligi agiklayabilmektedir
(Menyah, Nazlioglu ve Wolde-Rufael, 2014: 391). Kénya bootstrap nedensellik testi denklem
olarak asagidaki gibi formiile edilmektedir (Kénya, 2006: 980-982).

Y bagimli degisken ve X bagimsiz degisken olmak tizere iki degiskenli ve N iilkeli, bootstrap panel
nedensellik modeli:
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mlYq mlX 1

Yip=ap; + Z BuigYie—1 + Z 01,0 Xip—1 + €1 3
1=1 =1
mlYy mlX 1

Xip =ag; + Z Bzt Yie—1 + Z 0200 Xip—1 + €2, 9
=1 =1

(8) ve (9) denklemlerindeki SUR modelinde i (i=1, 2, 3, ..., N) lilke say1sin1 ya da N yatay kesit birim
saysini ifade etmektedir. t zaman boyutunu (t= 1, 2, 3, ..., T), | gecikme uzunlugunu gosterirken
mlY ve mIX, Y ve X’in gecikme uzunluklarini gostermektedir. Her iki denklemde yer alan & ;, ve
&, ;¢ modelin hata terimleridir. (8) ve (9) denklemlerinde sirasiyla Xin Y’ye ve Y’nin X’e etkileri
ya da nedensellikleri modellenmektedir. Bu sekilde cift yonlii nedensellik arastirilabilmektedir. (8)
ve (9) denklemlerinde yer alan 6, ; ’lerin bazilar1 sifirdan farkli ve B, ;’lerin tamamu sifira esit ise
X'den Y'ye tek yonlii Granger nedensellik; B2 ;;’lerin bazilari sifirdan farkli ve 6 ;;’lerin tamami
sifira esit ise Y’den X’e tek yonlii Granger nedensellik; Ne S8, ;; ne de 6, ;’lerin bazilar1 sifirdan
farkliysa gift yonlii Granger nedensellik; son olarak hem f,;; hemde 0, ;’lerin tiimii sifira esit
oldugunda, degiskenler arasinda Granger nedensellik bulunmamaktadir (Kénya, 2006: 981). (8) ve
(9) denklemlerine gore N iilkeli bir bootstrap panel veri modeli asagidaki gibi genisletilebilmektedir:

mlYq mlXq

Yip=ap,+ Z B Yie—1 + Z 01,10 X101+ €11
=1 =1

mlYq mlX 1
Vor=aip + Z Br2i Yo + z 0121 X201 + €12
=1 =1

mly, miXq

Ywe=an + Z Bini Yue—t + Z Orn Xne—1 + vt
=1 =1

ve
mlY; mlX,
Xie=az1 + z Boai Vi + z 0210 X101+ €21
=1 =1
mlY, mlX

Xop = agp + Z B221 Yo+ Z 0220 X1+ €22
=1 =1

mlY, miX o

Xne=azn + z Boni Yne—t + Z Oz v Xnt—1 T+ 2t
=1 =1
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Kénya bootstrap nedensellik testinde modeldeki bagimsiz degiskenlerin yanina yardimeci
bagimsiz degiskenler eklenebilmektedir. Bu durumda (8) ve (9) denklemlerine yeni bir bagimsiz
degisken eklendiginde asagidaki modeller elde edilmektedir:

mlYq miXq mlZ4

Vip=ap1+ Z Brii Vi + z 01,10 X101 + Z S110 2101+ E11
=1 =1 =1

mlYq miXq mlZ 4

oie=a2+ Z Br21 Va1 + Z 0121 X1 + Z 8121221+ €121
= =1 =

mlYq milXq mlZq

Yne=ain+ z Bing Y + Z O1n1 Xy + Z SiniZhe—1t €Nt
=1 = =

ve

mlYy mlX mlZ,

Xig=az1 + Z B Vit + Z 02,10 X1,0-1 + Z 8210 21— t €21t
=1 =1 =

mlY, miX mlZ,

Xor =2 + Z Ba21 Va1 + Z 02,20 X201 + z 82212201+ €221
=1 =1 =1

mlY, miX o mlZ

Xyt =azn + Z Boni Yne—t + z Oani Yhe—1 + Z SoniZni—1 + Eant
=1 =1 =1

6. Veri Seti ve Model

Belgika, Kanada, Fransa, Almanya, Italya, Hollanda, Ispanya, Isve¢ ve ABD’nin yer aldig1 9 gelismis
tilkenin nedensellik analizi 1984-2016 yil araligindaki ekonomik biiyiime oran1 (grw), kurumsal
yapi (ins), ticari aciklik (trdopp), faiz orani (int) ve isgiicii maliyet (cost) verileri kullanilarak
yapilmustir. Veriler Diinya Bankast (WB), OECD, ICRG (Uluslararas1 Ulke Risk Rehberi) ve The
Conference Board’s International Labor Comparison Program veri tabanlarindan yillik olarak
elde edilmistir.

Analizde bityiimenin nedenleri aragtirilmistir. grw bagimli degisken ve ins, trdopp, int ve cost
bagimsiz degisken olmak tizere bes degiskenli ve N=9 iilkeli bootstrap panel nedensellik modeli
yukaridaki kurallar dogrultusunda, f5,6,5,® ve @ degiskenlerin katsayilarini gostermek iizere
agagidaki gibi modellenmistir:
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mlgrw 1 mlins ¢ mltrdopp 1
grwy = ap + Z Prai grwy e + Z 01,1, insy e~ + z 81,1, trdoppy i
=1 =1 =1
mlint | mlcost 1
+ Z @11, ity + Z 01,11 COSt1 e + €11
=1 =1
mlgrw 1 mlins 1 mltrdopp 1
grwy, = ajy + Z Bing grwn e + Z O1n,1 NSy + Z &1, trdoppy
=1 =1 =1
mlint 1 mlcost 1
+ z Dy intye—y + Z 01N, COSty t | + €1t
=1 =1

Biiytime orani (grw), iilkelerin bir énceki yila gore ekonomilerindeki bityiime performansini
ifade etmektedir. Ticari disa agiklik, dolar cinsinden mal ve hizmet ithalat ve ihracat toplaminin
GDP’ye oranimin 100 ile ¢arpilmasidir. Modelde diger bir bagimsiz degisken olarak kullanilan faiz
degiskeni icin, kisa vadeli faiz verileri tercih edilmistir. Ulkelerin finansal kuruluslari arasinda
kisa vadeli bor¢lanmalarin gerceklestigi orani ifade eder. Ve piyasada kisa vadeli hiikiimet
bonolarinin ihrag edildigi veya islem gordiigii “para piyasast oran1” ve “hazine bonosu oranr”
olarak bilinmektedir. Yiizde olarak olgiilen giinliik faiz oranlarinin ortalamas: alarak yillik
degerlere dontstiiriilen bu faiz verilerine, OECD veri tabanindan ulasilmigtir.

ICRG (Uluslararast Ulke Risk Rehberi)den elde edilen kurumsallasma verileri asagida yer alan
12 kategorinin ! toplamindan olusmustur. Bu 12 kategorinin her birine 0-12 arasinda en yiiksek
puanlar verilerek toplamlari en ¢ok 100 puan olacak sekilde hesaplanmaktadir. Bu kategoriler
birlikte kurumsallagmanin 6l¢iitii olarak kullanilmaktadir. Ornegin bu 12 gostergesinin toplami
en yiiksek olan tilkenin kurumsal yapisi en iyi olmaktadir (Hoti ve McAleer, 2002: 17-18).

Analizde kullanilan 6nemli bir diger bagimsiz degisken isgiicii maliyetleridir. The Conference
Board International Labor Comparisonsda ¢aligan tiim iscilerin ulusal para birimi cinsinden
toplam isgilici maliyetleri yer almaktadir. Bu veriler doviz kuruna gore diizenlenerek dolar
cinsine ¢evrilmistir. Daha sonra tilkelerin dolar biriminden olan nominal GDP’ye oranlanarak
1 birim ¢ikt1 elde etmek i¢in katlanilan isgiicti maliyetleri elde edilmistir. Ayrica modele dahil
edilen degiskenlerin sayisal degerlerindeki artislar farkli anlamlar icermektedir. Bu farklilar analiz
bulgularini yorumlamay: giiglestireceginden bazi diizenlemeler yapilmis ve tiim degiskenlerdeki
sayisal artig kotiilesme anlamini tagiyacak forma doniistiiriilmistiir. Ornegin kurumsallasma ve
ticari agiklik degiskenlerindeki sayisal artislarin kurumsal kotiilesme ve ticari kapalilik seklinde
yorumlanabilmesi i¢in indeks olusturularak analize dahil edilmistir.

1 Bu 12 kategorinin bilesenleri: Hiikiimet istikrari, sosyo-ekonomik kosullar, yatirim kogullary, i¢ ve dis ¢atismalar,
yolsuzluk, siyasete askeriyenin etkisi, yasalarin ve kanunlarin etkisi, dini ve etnik gerilimler, demokratik sorumluluk
ve biirokrasinin kalitesi gibi gostergeler kurumsal yapinin belirlenmesinde 6nciilitk etmektedir.
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Analizde kullanilan ticari agiklik: trdopp=[100-(trdopp*/164.698.392797959)x100]+1 olarak
ele alinmustir. 164.698.392797959 sayis1 dokuz iilke igerisindeki en biiytik ticari agiklik
degeridir. Boylece ticari agiklik en yiiksek ticari agiklik degerine sahip tilkeye nispi olarak
olctilmiisiitiir. trdopp*/164.698.392797959)x100 ifadesiyle biitiin ticari agiklik degerleri 100
tizerinden gosterilmistir. Bu degerler 100den ¢ikarilarak ticari agikligin, ticari kapalilik seklinde
yorumlanabilmesi saglanmistir. Ve son olarak 1 eklenerek negatif ve sifir degerlerinden kurtarilmgtir.

Ayni sekilde kurumsal yapr: ins=(100-ins*) olarak ifade edilmistir. Verilerdeki en yiiksek
kurumsallasma degeri 96.083 oldugundan herhangi bir 0 deger bulunmamaktadir. Béylece
say1sal degerin yiikselmesi kurumsal kotiilesme olarak yorumlanabilecektir.

Faiz degiskeni i¢in int= (int*+1)/18.26847x100 seklinde bir diizenleme yapilmistir. Burada faiz
verileri negatif degerlerden arindirilmis ve 100 tizerinden degerlendirilebilmesi i¢in modele déhil
edilen 9 iilke igerisindeki en yiiksek faiz degeri olan 18.26847 ile oranlanarak 100 ile ¢arpilmustir.
Boylece faiz orani mutlak olarak degil nispi olarak modele eklenmistir. Teorik olarak faiz
biiylimeyi negatif etkileyeceginden baska bir diizenleme yapilmamustir.

Ayni sekilde isgiicti maliyetleri de bityimeyi negatif etkilemektedir. Bu durumda isgiicii maliyet
verileri endeks olarak gosterilebilmesi igin; (cost=cost*/1031.277.09883152)x100 seklinde
diizenlenmistir. Buradaki 1031.277.09883152 sayisi analize déhil edilen 9 iilke icerisindeki en
yiiksek isgiicii maliyeti degerini gostermektedir.

Yapilan bu diizenlemelerle sayisal artislar isgiici maliyet artisy, faiz artigi, kurumsal kétilesme
ve ticari kapalilik seklinde yorumlanarak degiskenler arasinda yorumlama agisindan uyum
saglanmaya calisgilmistir. Dolayisiyla tiim bagimsiz degiskenlerdeki sayisal artislar kotiilesme
tizerine uyarlanmustir. Modelde biiytime orani (grw) bagimli degisken ve diger degiskenler bagimsiz
degiskendir. Bagimsiz degiskenlerden biri temel degisken olmakla birlikte digerleri yardimci
degiskendir. Boylece ekonomik biiylimenin nedenleri ¢ok yonlii olarak arastirilmaya ¢aligilmustar.

7. Ampirik Bulgular

Kénya bootstrap nedensellik testinin én agsamasi olan yatay kesit bagimlilig1 ve homojenlik
testlerinin uygun sonuglar vermesi gerekmektedir. Yatay kesit bagimlilig: test sonuglar: Tablo 2'de
verilmistir. Tablo 2'de goriildiigii gibi %1 anlamhilik diizeyinde her tig testte de H, (Yatay kesit
bagimlilig1 yoktur) hipotezi reddedildiginden yatay kesit bagimlilig1 bulunmaktadir.

Tablo 2: Yatay Kesit Bagimlilig1 Test Sonuglar:

Yapilan Test Istatistik Olasilik Degeri Anlamlilik Diizeyi
Breusch Pagan LM 565.9281 0.0000 %1
Pesaran scaled LM 62.45263 0.0000 %1
Pesaran CD 23.44245 0.0000 %1
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Delta Homojenlik Test sonuglarina (Tablo 3) gore ise yine H, (Egim katsayilar1 homojendir)
hipotezi reddedildiginden egim katsayilar1 heterojendir. Bu durumda iki 6n sart gerekli olan
uygun sonucu verdiginden nedensellik testine gegilmistir.

Tablo 3: Delta Homojenlik Test Sonuclar1 (& ve & i)

Yapilan Test Istatistik Olasilik Degeri Anlamlilik Diizeyi
A 5.147 0.0000 %1
Ly 5.799 0.0000 %1

Tablo 4, Tablo 5, Tablo 6 ve Tablo 7da yatay kesit bagimlilig1 ve heterojenlik sonuglar altinda
etkin ¢ikarimlar saglayan Koénya (2006) Bootstrap Granger Nedensellik Analizi sonuglar
gosterilmistir. Analizde bu degiskenler ayn1 modelde birlikte ele alinmustir.

Tablo 4: Kurumsal Yap: Ekonomik Bityiime Uzerindeki Granger Nedenselligi

Olasilik | Bootstrap | Bootstrap | Bootstrap Katsavi Standart t
Degeri | %1 %5 %10 V'| Hata | istatistigi

Belgika |6.039371 |[.014] |15.58762 |9.1096 6.30076 -0.08439 |0.03434 | -2.45751
Kanada |0.127819 | [.721] |18.0772 9.40235 6.09742 0.028631 | 0.080083 |0.357518
Fransa |0.340226 | [.560] |16.0679 9.97303 6.82575 -0.01799 | 0.030839 |-0.58329
Almanya |3.822991 | [.051] |16.57394 |9.37908 6.42379 0.141313|0.072274 |1.95525
italya 0.403952 | [.525] |14.77059 |7.57146 5.17147 0.023597 | 0.037127 |0.635572
Hollanda | 5.948876 | [.015] |20.30196 |10.50193 |7.37177 0.08707 |0.035699 |2.43903
ispanya |0.996111 | [.318] |17.86222 |9.99317 7.16698 0.051445 | 0.051545 |0.998053
isveg 0.802175 | [.370] | 15.24064 |7.76437 5.25169 0.082925 | 0.092587 | 0.895642
Amerika |0.300762 | [.583] |15.71562 |8.09881 5.52223 0.02834 |0.051676 |0.548418

KiKare

(Not: ***,** * sirasiyla %1, %5 ve %10 diizeyinde anlamliliklar1 gostermektedir.)

Tablo 4’te verilen sonuglara gére kurumsal yapinin temel bagimsiz degisken; ticari agiklik, faiz
orant ve kisi bagi isgiicti maliyet degiskenlerinin yardimeci bagimsiz degisken olarak kullanildig:
modelde H, hipotezi reddedilememistir. Dolayisiyla {ilkelerin kurumsal yapilari tabloda
gosterilen hicbir tilkede dogrudan bilyiime {izerinde temel neden olarak gosterilememektedir.
Bu sonug Barro (1994), Torstensson (1994), Vanssay ve Spindler (1994), De Haan ve Siermann
(1998) ve Sturm ve De Haan (2001)’m yapmis oldugu caligmalar ile benzerlik gostermektedir.
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Tablo 5: Ticari Kapalilik Oraninin Ekonomik Bityiime Uzerindeki Granger Nedenselligi

Olasilik | Bootstrap | Bootstrap | Bootstrap Standart t

KiKare | Degeri | %1 %5 %10 | OV |t | istatistigi

Belgika 7.805845* | [.005] 14.82379 |7.93489 [5.40192 |0.067425 |0.024133 |2.79389
Kanada 7.079144* |[.008] 16.48564 |9.94779 |6.13206 |-0.120095 | 0.045137 | 2.66067
Fransa 3.874302 [.049] 14.90056 |8.47269 |5.85523 |0.092847 |0.04717 |1.96832
Almanya | 0.022592 [.881] 13.15455 |8.12648 |5.74117 |-0.00640 |0.042603 |-0.15031
italya 4.204855 [.040] 13.33307 |7.68417 |5.15811 |0.160251 |0.078149 |2.05057
Hollanda | 2.657948 [.103] 18.28272 |9.66724 |6.22604 | 0.042543 |0.026095 |1.63032
ispanya 0.665881 [.414] 15.67859 |7.76712 |5.08056 |0.075506 |0.09253 |0.816016
isveg 2.643759 [.104] 14.23992 |8.24375 |5.46837 |0.121463 |0.074702 |1.62596
Amerika |0.664830 [.415] 13.97616 | 7.0994 4.92587 |0.174247 |0.213702 |0.815371

Not: ***,** * sirasiyla %1, %5 ve %10 diizeyinde anlamliliklar1 gostermektedir.

Tablo 5te verilen sonuglara gore ticari agiklik degiskeninin (tersine gevrildiginden ticari
kapalilik oranina dontismiistiir) temel bagimsiz degisken; kurumsal yap, faiz orani ve isgiicii
maliyet degiskenlerinin yardimci bagimsiz degisken olarak kullanildigi modelde H, hipotezi
iki iilke (Belgika ve Kanada) disinda reddedilememistir. %10 anlamlilik diizeyine gore Belgika
ve Kanadada ticari agiklik bityiime performanslarini etkilemektedir. Istatistiksel olarak sadece
Belcika ve Kanadada Granger nedenselligine dair kanit sunulmasina ragmen ¢ogu tilke igin ticari
kapalilik orani degiskeni katsayisinin pozitif olmasi dikkat ¢ekicidir. Bu bulgular ticarette disa
acilma diizeyindeki artisin ekonomik biiylimeyi negatif etkiledigi anlamina gelmektedir. Bu
bulgunun nedeni karsilagtirmali Gstiinliiklerin kaymasi olabilir. Grafik 1de Belgika 6rneginde
disa kapalilik orani ile ekonomik bilyiime arasindaki iliskiler gosterilmektedir. Bulgularin bazi
iilkelerde negatif iligki, bazi tilkelerde ise herhangi bir nedensellik sunmamas1 Vamvakidis (2002),
Simorangkir (2006), Gorgi ve Alipourian (2008), Ugurlu (2010) ve Bibi (2014)’1n ¢alismalarini
desteklemektedir.

Grafik I: Belgikada Disa Kapalilik Orani Ekonomik Biiyiime Iligkisi
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Grafik 1’in solunda bulunan panelde ticari kapalilik orani ile ekonomik biiyiime arasindaki iliski
es anli olarak gosterilmektedir. Negatif bitylimenin gerceklestigi iki nokta ihmal edildiginde disa
kapalilik orani arttigindan ekonomik bitytimenin de arttig1 gérillmektedir. Ya da ters bir yorumla
disa acgiklik oranindaki artisa daha diistik biiytime oranlarinin eslik ettigi sonucuna ulagilabilir.
Sagdaki grafikte ise ¢-1 donemindeki ticari kapalilik orani ile t donemindeki ekonomik biiyiime
arasindaki iliski gosterilmektedir. Bu grafikteki goériinimde soldakine olduk¢a benzerdir ve
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ayni sonucu teyit etmektedir. Yani Belgika disa acildik¢a rakipleri karsisinda kargilastirmali
stiinliiginii korumakta zorlanmakta ve bu durum ekonomik bilyiime performansina yansiyor
olabilir. Grafik 2'de ise Kanada ¢rneginde disa kapalilik orani ile ekonomik biiyiime arasindaki
iliskiler gosterilmektedir.

Grafik 2: Kanadada Diga Kapalilik Orani ve Ekonomik Biiyiime
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Grafik 2nin solda yer alan grafigi ticari kapalilik oranindaki diisiise ekonomik biiyiime
oranindaki artisin eslik ettigi goriinmektedir. Bir donem gecikmeli disa kapalilik orani katsayisi
ile ekonomik biiyiime arasinda da benzer bir iliski goriilmektedir. Bu bulgular Kanadada disa
acilma diizeyindeki artisin ekonomik performans: pozitif etkiledigi bulgusunu desteklemektedir.
Bu bulgular birlikte degerlendirildigin disa agiklik diizeyindeki artisin ekonomik performans
tizerindeki etkisinin tlkelere gore degistigi sonucuna ulasabilir. Disa acilma sonucu karsilagilan
rekabet ortaminda kargilagtirmali tistiinligiinii koruyabilen ve artirabilen tlkelerin ekonomik
performanslarini artirabilecekleri sonucuna ulagilabilir. Kanada ve Almanyada ise katsaymin
negatif olmasi disa agiklik diizeyindeki artisin ekonomik biiyiimeyi pozitif etkiledigi biciminde

yorumlanabilir.
Tablo 6: Faizin Ekonomik Biiyiime Uzerindeki Granger Nedenselligi
" Olasilik | Bootstrap | Bootstrap | Bootstrap Standart t
KICS Degeri %1 %5 %10 Katsavl |~ pata | istatistigi
Belcika | 6.865639* [.009] |15.75082 |8.12633 |5.46725 |-0.05726 |0.021855 |-2.62024

Kanada |33.37069*** | [.000] 15.0526 8.32523 5.57044 -0.13317 | 0.023054 |-5.77674
Fransa 29.42417*** | [.000] 14.8505 8.09469 5.93552 -0.07761 | 0.014308 |-5.42440

Almanya | 0.586996 [.444] 16.21824 | 8.38560 5.53578 -0.02067 | 0.026982 | -0.76616
italya 4.553482 [.033] 15.35183 | 7.36511 4.99211 -0.04420 | 0.020714 |-2.13389
Hollanda | 8.505684* [.004] 15.2637 8.60258 5.34476 -0.05626 | 0.019292 |-2.91645
ispanya | 5.282472* [.022] 15.2655 8.09197 5.26497 -0.05112 | 0.022243 |-2.29836
isveg 11.95679*** | [.001] 11.91071 |6.66304 4.74722 -0.09430| 0.027272 |-3.45786
Amerika | 8.639200* [.003] 15.94841 |8.79227 6.28697 -0.07150] 0.024326 |-2.93925

(Not: ***,** * sirasiyla %1, %5 ve %10 diizeyinde anlamliliklar: gostermektedir.)

Tablo 6da verilen sonuglara gore faizin temel bagimsiz degisken; kurumsal yapi, ticari agiklik
ve isgiici maliyet degiskenlerinin yardimci bagimsiz degisken olarak kullanildigi modelde
H, hipotezi Belgika, Hollanda, Ispanya ve ABDde %10 anlamlilik diizeyinde; Kanada, Fransa
ve Isve¢’te %1 anlamlilik diizeyinde reddedilmistir. Dolayisiyla bu iilkelerde faizler ekonomik
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biylimenin Granger nedenidir. Tablo 6da yer alan sonuglara gore Faizin ekonomik biiyiime
tizerindeki Granger nedensellik etkisi Almanya ve Italyada istatistiksel olarak anlamli bulunmasa
bile katsay1 degerlerinin negatif oldugu goriilmektedir. Bu durumda faizlerin yiikselmesi ile
bor¢lanmanin maliyeti artarak yatirimlarin ve tasarruflarin azalmasi sonucunda ekonomik
biiylimenin negatif etkilenecegi teorisi desteklenmistir sonucuna ulagilabilir. Bulgular Yamak
ve Tanri6ver (2009) ve Moyo ve Le Roux (2018)’1n ¢alismalarinda oldugu gibi faiz oranlarinin
biiyiime iizerinde etkili oldugu sonucu ile 6rtiismektedir. Ayrica Almanya ve Italya i¢in Cetin
ve Aksoy (2016)'1n ¢aligmasinda oldugu gibi herhangi bir nedensellik bulgusuna ulagilmasa bile
istatistiksel olarak anlamli bir sonug elde edilmistir.

Tablo 7: Isgiicii Maliyetinin Ekonomik Bityiime Uzerindeki Granger Nedenselligi

KiKare Olasilik | Bootstrap | Bootstrap | Bootstrap Katsavi Standart t
Degeri %1 %5 %10 V! Hata | istatistigi
Belgika 2.074961 [.150] 14.98718 | 8.78509 6.11197 0.295128 | 0.204883 | 1.44047

Kanada |26.55424*** | [.000] |14.31819 |7.95846 5.67002 1.33878 |0.259801 | 5.15308
Fransa 24.07556*** | [.000] |15.40625 |8.91874 6.49976 0.915262 | 0.186534 | 4.90669

Almanya | 1.164964 [.280] |19.09357 |9.9932 6.88885 0.155231]0.143821 | 1.07933
italya 2.331209 [.127] |14.38788 |7.84081 5.21219 0.775708 | 0.508051 | 1.52683
Hollanda | 5.342992 [.021] |19.18536 |10.58301 |7.49275 0.454296 | 0.196538 | 2.31149
ispanya |7.270467 [.007] |20.25163 |11.75777 |7.93003 0.672045 | 0.24924 | 2.69638
isveg 2.65186 [.103] [13.81408 |7.61939 5.33309 0.770393 | 0.473083 | 1.62845
Amerika | 1.49057 [.222] |13.99399 |7.15444 [4.93132 0.406109 | 0.332634 | 1.22089

Not: ***, ** * sirasiyla %1, %5 ve %10 diizeyinde anlamliliklar1 gostermektedir.

Tablo 7'de verilen sonuglara gére isgiicti maliyetlerinin temel bagimsiz degisken; kurumsal yapi,
ticari agiklik ve faiz degiskenlerinin yardimci bagimsiz degisken olarak kullanildigi modelde H,
hipotezi %10 anlamlilik diizeyine gére iki iilke (Kanada ve Fransa) disinda reddedilememistir.
Belcika, Almanya, Italya, Hollanda, Ispanya, Isve¢ ve Amerikada H, hipotezi reddedilemediginden
bu iilkelerde isgiici maliyetleri ekonomik bilytimenin Granger Nedeni degildir. Her ne kadar
isgiicti maliyetlerinin ekonomik biiylime iizerindeki Granger nedenselligi etkisinin sadece
Kanada ve Fransa orneklerinde desteklendigi bulunsa da katsayr degerlerinin tiim {lkelerde
pozitif olmasi dikkat ¢ekicidir. Bu bulgu isgiicii maliyetleri arttika ekonomik bilyiimenin
arttigini gostermektedir. Isgiicii maliyetlerindeki artigin iki tiirlii etkisinden soz edilebilir.
Bunlardan birincisi isglicti maliyetlerindeki artisin fiyat artisina neden olmasidir. Béylece hem
yurtici piyasada hem de tilkelerin uluslararasi piyasalardaki karsilagtirmali tistiinligiinde disiise
yol acarak mal ve hizmetlerine déniik talep azalabilir. Tkincisi ise isgiicii maliyetlerindeki artigin
ilgili tilkede ¢aliganlarinin gelirlerinin artmasi ve dolayisiyla yurtici talebin artarak ekonomik
biiyiimeyi desteklemesidir. Isgiicii maliyetlerindeki artisin talep artist ve talep diisiisiine yol
acan etkileri birlikte ortaya ¢ikacagindan hangi etkinin baskin olacagina gore sonug degisebilir.
Modelde yer alan dokuz iilke 6rneginde isgiicti maliyetindeki artisin talep artirici etkisinin baskin
olmasi1 pozitif katsayilar1 aciklayabilir. Dolayisiyla bu bulgular Felipe (2005)’in ¢alismasindaki

sonuglarla bagdagmaktadur.
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Sonug

Yapilan ¢aligmalara bakildiginda ekonomik bitytimeyi etkileyen tek ve mutlak bir degiskenin
olmadig1 agik¢a goriinmektedir. Biiylimenin nedeni olarak belirlenen faktorlerin iiretime etkisinin
tilkelerin gelismislik diizeyine, zaman ve gartlarina bagh olarak farklilik gosterdigi goriilmektedir.
Ulkelerin kurumsal yapilari, disa agikliklari, isgiicii ve sermaye maliyetleri ekonomik biiyiime
ile iliskilendirilen faktdrlerdir. Dokuz gelismis tilke tizerine yapilan ¢aligmamizda bu faktorler
birlikte ele alinarak modele dahil edilmistir. Elde ettigimiz bulgulara gére kurumsal yap, tilkelerin
ekonomik performanslari tizerinde dogrudan bir neden olarak gosterilememistir.

Bitytime ile iligkilendirilen diger iki faktor olan disa agiklik ve isgiicii maliyetleri birkag iilke
disinda biiytimenin Granger nedeni olarak gosterilememistir. Dolayisiyla diga agiklik ve isgiicii
maliyetlerinde goriilen artiglar biiytime tizerinde ilkelere 6zgii sonuglar vermektedir. Buradan
tilkelerin disa agilmalari sonucu igerisinde bulundugu rekabet sartlarina goére karsilastirmali
stiinliiklerini koruyarak ve artirarak ekonomik performanslarinda iyilesme goriilebilecegi
¢ikarimi yapilabilmektedir. Ayni sekilde birkag¢ iilkede isgiicti maliyetlerinde goriilen artis
biiylimenin nedeni olarak gosterilebilmistir. Ancak analizde yer alan bu dokuz gelismis iilke igin
isgiicti maliyetlerinin pozitif katsayilara sahip olmasi, isgtici maliyetlerinin artmasi ile ekonomik
bitytimenin arttig1 sonucunu vermektedir. Dolayisiyla isgiici maliyetlerinin artig1 ile mal ve
hizmet tiretiminde talep artisini saglayan isci gelirleri artmakta ve ekonomik performansta
iyilesme goriilebilmektedir. Ekonomik biiylimenin gerceklesebilmesi i¢in isgiicii maliyetlerinde
ortaya ¢ikan artigin gelirin yiikselmesi ile neden oldugu talep artisinin, talep diigiisiinden daha
baskin olmasi gerekmektedir.

Sermaye maliyetleri degiskeninin ise dokuz gelismis tilkenin yedisinde biiyiimenin Granger
nedeni oldugu sonucunu vermistir. Ayrica tiim geligmis iilkelerde sermaye maliyetleri degiskeni
katsayisinin negatif deger almasi, sonucun teorik olarak desteklendigini gostermektedir. Béylece
sermaye maliyetinin yiikselmesi ile bor¢lanmanin da maliyeti artacagindan yatirimlar azalacak ve
ekonomik bilyiime negatif etkilenecektir. Analize gore sermaye maliyetleri isgiicti maliyetlerine
kiyasla ekonomik biiytime tizerinde daha belirgin bir etkiye sahip olmaktadir. Sonu¢ olarak
sermayenin maliyeti olarak belirlenen faiz faktoriiniin {ilkelerin ekonomik performanslari
tizerinde 6nemli bir etkisi bulunmaktadir. Ve faizlerin diigiik tutulmasi mal ve hizmet tiretimini
arttirmak i¢in 6nemli bir arag olarak kullanilabilmektedir.
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Abstract

This study explores the role of governance indicators on primary school completion rate in thirty-four
sub-Saharan African (SSA) countries in the year 2011 following a multiple regression model along
with control variables such as per capita GNP, the share of government expenditure in education, the
prevalence of HIV among the population of reproductive age. The cross-country regression results
clearly demonstrate that the governance indicator namely government effectiveness has a positive
impact on the primary completion rate in SSA. The linear regression analysis has also shown that
HIV/AIDS prevalence to be inversely associated with the primary completion rate in SSA countries.
Socioeconomic affluence and high quality of good governance are positively associated with primary
completion rate. This shows a substantial part of this variation in primary school completion can be
explained by differences in the quality of governance, prevalence of HIV and socioeconomic affluence
in SSA countries.

Keywords: Primary School Completion Rate, Good Governance, Multiple Regression

JEL Classifications: 12,121, 122, 128, 029

Oz

Bu galigma, 2011 yilinda otuz dort Sahra Alti Afrika (SAA) iilkesinde, kisi bagina diisen GSMH, egitimde
devlet harcamalarinin payi, iireme ¢agindaki popiilasyonda HIV yayginlig: gibi kontrol degiskenleri
ile birlikte ¢oklu regresyon modelini takiben, otuz dort Sahra Alt1 Afrika (SAA) iilkesinde yonetisim
gdstergelerinin ilkokulutamamlama orani iizerindeki roliinii aragtirmaktadir. Ulkeler arasi regresyon
sonuglari, yonetisim gostergesinin, yani hitkiimet etkinliginin, SAAda ilkokulutamamlamaorani
tizerinde olumlu bir etkiye sahip oldugunu agik¢a gostermektedir. Dogrusal regresyon analizi ayrica,
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Role of Governanceon Primary School Education: Evidence from Sub-Saharan African (SSA) Countries

SAA iilkelerindeki HIV/AIDS yayginliginin ilkokulutamamlamaoran: ile ters orantili oldugunu
gostermistir. Sosyoekonomik refah ve yiiksek kaliteli iyi yonetisim, ilkokulutamamlamaorani ile olumlu
bir sekilde iligkilidir. Bu, ilkokulutamamlamadaki varyasyonun énemli bir kisminin, SSA tilkelerindeki
yonetisim kalitesi,HIV yayginligi ve sosyoekonomik refahtaki farkliliklarla agiklanabilecegini
gostermektedir.

Anahtar Kelimeler: {lkokulu Tamamlama Oran, Tyi Yonetisim, Coklu Regresyon

JEL Siniflamasi: 12, 121, 122, 128, 029

I. Introduction

The cognitive skill development of an individual is found to be related to the individual income
as well as aggregate economic expansion in any country from several cross-country evidence
(Hanushek and Woessmann, 2015). However, additional schooling is also related to more
possibility of earning, more social association, better health opportunities, and lowest birth rate,
etc. (Barouni and Broecke, 2014; Peet et al., 2015; Riddell,2007). Again, from a philosophical
perspective, education has been determined to lead to enhancing the human morality and dignity
of the people (Nasongo et al., 2017).

According to Antoninis (2017), quality of education is a major problem in SSA countries compared
to other regions globally. The “2018 World Bank Report Facing Forward: Schooling for Learning”
in Arica argues that despite enormous natural resources, growing infrastructure investment, and
better business environment but there is a reduced rate in social and economic transformation
comparatively other countries in the world due to the fall back of stock, formation, quality, and
gathering rate of its knowledge capital. Further, the report also demonstrated that there requires
more capacity building of basic education and as consequences possibilities to the creation of
more opportunities in African countries.

Completion of basic education with enough ability in literacy, numeracy, and science give
a hard base for the country’s skill for capital (Fredriksen and Kagia, 2013). The basic goal of
Sustainable education is the universalization of basic education which is the working framework
for 2030 of the United Nations (UN) in 2015. The main agenda of Sustainable development
goals four is to‘ensure inclusive and equitable quality education and promote lifelong learning
opportunities for all” (UN, 2015). During the last twenty-five years, the Sub-Saharan African
(SSA) countries have focused on enrolling students at the primary level which is the first step
in building human capital, in which many countries in the region have achieved initial success.
Apart from this enrolment rate, there are other indicators of assessing the state of basic education
attainment such as attendance rate, drop out and learning achievement, etc. While considering
primary education in Sub-Saharan Africa, (Daun,2000), an original work had demonstrated that
educational indicators like literacy rate and enrolment rate are both economic matter as well as
the moral issues in the SSA countries. We consider the primary school completion rate as the
indicator for assessing the state of basic education in Sub-Saharan countries and evaluate the role
of governance for this educational indicator across the countries.
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At the individual micro(household) level, there are many determinants of primary school
completion rate such as distance from school, sanitation facilities in the school premises,
household income, teaching and learning infrastructure, pupil-teacher ratio, etc. However, at the
macro level, country-level differences in infrastructure, governance matters visibly exist in the
SSA regions in achieving these goals. Compared to Botswana, Cabo Verde Comoros, Equatorial
Guinea countries like Rwanda, South Africa, Sudan, Uganda, and Zimbabwe have been facing
many socio-economic challenges to education in the recent past particularly since the mid-1990s.

Country-level governance is a vital macro-level determining factor to enhancing the standard
of primary education apart from conventional macroeconomic fundamentals such as per capita
Gross National Product (GNP), the share of expenditure in primary education of national
income, etc. however good governance implies the standard of civil services. It also includes the
potentiality of the government to improving the policies not only that its ability to executionof
such policies and how such policies are in favor of the public in the countries. Moreover, good
governance also secures primary education in the country and allows to implementation of
suitable policies in the education sector such implies the regulatory quality of the country.

Good governance in a country leads to an increase in school retention and reduces regional
disparities. Moreover, poor governance badly affects the educational performances at the basic
level. According to the World Bank, there are six governance indicators at the country level
namely, voice and accountability, government effectiveness, regulatory quality, rule of law,
control of corruption, and political stability. However, the SSA countries face several institutional
challenges like fund shortage, poor infrastructure, the problem in the implementation of
policies in educational development, poor teacher-pupil ratio, lack of quality teachers, etc. Good
governance has a vital role to play to overcome this shortcoming in the education system in SSA
countries.

According to Ackerman (2005), the governance indicator like accountability is “a pro-active
process by which public officials inform about and justify their plans of action, their behavior,
and results, and are sanctioned accordingly. “Accountability is an essential responsibility of
government servants to proper implementation of policies which already pre-decided. Even
though real accountability is a necessary condition for effective education service but it is seldom
in the education system in the world. Furthermore, good governance in any country is also an
essential productive stimulus in all levels of the education sector. Not only that standard and
informative performance to make and assist desirable behavior in the education sector.

It is necessary to mention that among all governance indicators corruption is the most crucial
factor in each country. In recent times many studies demonstrate that corruption in the education
sector like distribution and allocation of expenses in the education system are reduced by
the newly allocated fund. Many research studies are revealed that the government budget on
education is negatively related to the corruption in the education sector in the countries (Mauro,
1998; Delavallade, 2006; De la Croix and Delavallade, 2007, 2009).
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Moreover, during the long period, SSA countries are facing several social and economic challenges
in the education sector. At that time this region was mainly involved to gather human capital
for creating more job opportunities as well as investment in the education sector in the world
(Majgaard and Mingat, 2012). Although, most of the countries of SSA countries have not reached
the basic goal of primary education not only that these countries could not attain universal basic
education. But during the last twenty years, this basic education level a little bit increased across
the SSA regions. According to UNESCO report more than 1/5 of the pupil aged 6 - 11 years
are outside of the school in the SSA countries which is followed by 1/3 rd of children ages 12-
14 years. Globally, Africa is home to more than half of out of school children of primary age (6-
11 years) (UNESCO, 2016). As per the UNESCO report, 38 million children are out of school
in SSA countries which is the highest of all regions. The report also demonstrated that there
are out sided school children in Ethiopia and Nigeria was about more than five million besides
it was more than one million in Burkina Faso, Mali, and Niger. Not only that more than 2/3 rd
of the SSA regions are outside school children have not entre in the school. The report revealed
that more than 80 % out sided students live in rural areas and they are coming from the poorest
income group. An important observation from this report is that a child whose mother has no
basic education and it is likely to be twice as out of school.

Moreover, the Human Immunodeficiency Virus (HIV) is crucially regarded as a disease of
poverty and ignorance in many third world countries. However, within the SSA countries, vary
in concerning the popularity of these germs. Among developing countries, lower per capita
income is related to higher HIV prevalence in urban areas (World Bank, 1996). According to
UNAIDS (1998), a lower adult literacy rate of the people results in a higher HIV epidemic in the
countries. However, at least two concerning warnings like there is a huge gap between income
and education levels among the males and females have also created large HIV epidemics (World
Bank, 1997). On the other, due to the modernization of the countries or enormous migration,
urbanization may rush the rapid and extensive HIV infection (Caldwell and Caldwell, 1993). This
situation was hugely demonstrated in SSA countries and sometimes it (HIV epidemics) compares
with the epidemics of development than of poverty. Notably, some countries had achieved the
highest level of adult literacy rate but these countries were suffering from huge HIV epidemics
(UNAIDS, 1998).

This paper investigates the role of governance indicators on educational outcomes, especially the
primary completion rate in thirty-four (among forty — nine) SSA countries. This study has also
used other relevant control variables such as per capita GNP, the share of government expenditure
in the education sector, prevalence of HIV while focusing on the impact of governance indicators
on primary education. Depending upon data availability this study considers thirty-four countries
using a multiple cross-section regression in the year 2011. Thus, good governance in education
systems promotes the effective or prominent delivery of education services in the country.
Government expenditure in education is another factor for the improvement of education in
the country. Such a relevant study has revealed that there is a positive relationship between
educational expenditure and the development of educational institutions in developing and
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transition countries (Gupta et al.,2002). Moreover, educational outcomes and health outcomes
both are consistent in the countries. Educational outcomes concerning the school enrolment and

dropout rate are dependent on educational spending in the countries.

2. Literature Review

There exists limited literature involving the role of governance indicators on educational outcomes
in the context of developing countries. One such notable study was carried out by Kaufman et.
al. (1999) whose objective was to explore the relationship between governance indicators and
educational outcomes. In this study, they observed that improvement of one such indicator like

control of corruption leads to higher adult literacy rates in cross-section studies.

Gupta et al. (2002) considered 50 transition and development countries, and found that health
outcomes and educational feedback are correlated based on all educational spending and
allocational public funds. Educational feedback means both primary and secondary education
enrollment ratio and school dropout ratio. Besides health feedback refers to infant and child
mortality rates in the countries. Although, the research study has considered the 2SLS (Two-Stage
Least Square) method to the estimation of causality in the education models besides the health

models represent only weak proof of that causality in the country.

Rajkumar and Swaroop (2008) investigated empirically that their most vital factor is quality of
governance for government expenditure on health and education in the country. The empirical
results shown as rising health care spending is equal to 1 % of GDP accelerated to a decrease of 0.32
% in mortality with good governance. Besides a 0.2 % decrease in countries with good governance
and there is no remarkable decrease in the countries with weak governance. Furthermore, rising
education expenditure on public education equivalent to 1 % of its GDP may generate a 0.7 %
decrease in elementary education dropout in the countries with good governance.

Samarraiand Samer (2009), have argued that in their study the role of government in the recovery
of inequality in Bangladesh. They suggested that the central role of the government is to improve
the education sector in the country. Effective accountability and suitable government policies are
the basic pillars to reduce the inequities in the education sector.

Henard and Mitterle (2010) had explained the role of governance indicators on the quality of
education as well as in the sustainability of education in African countries. Governance plays
a pivotal role in learning in primary education as well as higher education and progress in
education in Africa.

According to Gaygizis (2013), his research study revealed that there is a strong impact of the
institution on economic development and social development. In that regard, the study considered

the importance of governance indicators on social and economic development.
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Dao (2015) has described in the study that requires huge reforms in the educational policy and
governance in Vietnam. The study concludes that there are slow performances in the national
institutions and poor performance in the quality of education.

Yirdaw (2016) explained in the study that educational leadership and governance factors are a
major contribution to the quality of educational institutions in Ethiopia. In this regards the study
used a qualitative case study methodology. The empirical results revealed that educational leaders
focusing on good governance improves quality of education.

Abugre (2018) has demonstrated that governance indicators are highly relevant in the quality of
primary education. One of the main factors considered in the study is the teacher pupil ratio that
is used for the measures of quality of primary education.

3. Objective of The Study

This study is aimed to study the impact of governance indicators on the primary completion
rate in forty-nine SSA countries in the year2011. In the final model, the study has selected
thirty-four SSA countries among all forty-nine countries for the year 2011 due to the
unavailability of data for the remaining fifteen countries. Our research study mainly focuses
on the impact of six governance indicators and some conventional variables like per capita
income of the counties, HIV prevalence among the population of reproductive age, the share
of government expenditure in the education sector, etc. on primary completion rate in thirty-
four SSA economies.

4. Data and Methodology

There are forty-nine SSA countries. However, this study considers only thirty-four Sub-Saharan
African countries !for the year 2011 in the final model because of the unavailability of data for all
required explanatory variables for this year. As already stated, in our study we have considered
primary schooling completion rate in education as the dependent variable which is an important
outcome variable in primary education apart from attendance rate, enrollment rate, drop out etc.
The data has been taken from different sources such as the World Development Report of the
World Bank (2011) and various fact sheets of the UNESCO.

Considering £, as the mean of the concerned education outcome indicator (primary education

completion rate/school enrollment rate) of all the SSA countries at time f and 0, is the standard
o-t . . . .

deviation of these values at time t. Then, CV, defined as €V~ Wi the coefficient of variation of

t

1 Thirty-four selected SSA countries are Benin Republic, Burkina Faso, Burundi, Cameroon, Central Africa Republic,
Chad, Cote d’Ivoire, Congo Brazzaville Congo Democratic Republic, Eritrea, Ethiopia, Gabon, Gambia, Ghana,
Guinea, Kenya, Liberia, Malawi, Mali, Mauritania, Mozambique, Niger, Rwanda, Senegal, Sierra Leone, Sudan,
Tanzania, Uganda, Togo, Zimbabwe, Cabo Varde, Eswatini, Madagascar, South Sudan.
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these values at time ¢. Now, we compare such measures of disparities in educational achievements
across the SSA countries like CV, and 0, at different time points for the concerned outcome
variable. Declining values of these measures indicate lowering of regional disparities in these
outcome indicators which should be desirable from socio — economic perspectives.

4.1. A Brief Description of the Study Variables

Primary completion rate (Outcome/dependent variable) - The primary completion
rate expresses as a percentage of the relevant age group. The primary completion rate, or
gross intake ratio in the last grade of primary education, is the number of new entrants
(enrolments minus repeaters) in the last grade of primary education, regardless of age,
divided by the population at the entrance age for the last grade of primary education in
SSA countries.

Government expenditure on education - This explanatory variable has been defined
as a total percentage of gross domestic products (GDP) in the country i.e., General
government expenditure on education (current, capital, and transfers) is expressed as a
percentage of GDP. It includes expenditure funded by transfers from international sources
to the government. General government usually refers to the local, regional and central
governments.

Prevalence of HIV-This independent variable measures the prevalence of HIV infection among
the population of the reproductive age group i.e., it refers to the percentage of people ages 15-49
that are infected with HIV.

4.2. A Brief Dimension of Six Governance Indicators (Other Independent Variables)

I. Voice of accountability (VA) — Measured by citizens or people capable of selecting their
government freely and fully the privileged expression to their speech in the countries. They have
the freedom to construct the association and the press.

II. Political stability (PA) - It is the perception of the probability of unstable government or
displaced government by the various brutal or unconstitutional motivations and anarchism.

ITII. Government effectiveness (GE) - It is measured by the many aspects of the attribute of
activities of the government, the skill of the government services works free from the political
decision. Not only that, the dignity of policy sketch and execution in the country, and the
reliability of the government’s loyalty to such policies implementation.

Regulatory quality (RQ) - It is measured the efficiency of the government to sketch and
implement the required policies and maintain that the act about the permission of private sector
development in the economy.
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Rule of law (RL) - Measured by which institution have faith in and bound by the acts of the
country, and in specific the dignity of agreement enactment, property rights, the police, and the
courts, as well as the probability of offense and brutality.

Control of Corruption (CC) - Measured by that government power is avail for personal profit,
including both small-minded and supreme shape of corruption, as well as to measure of the state
by cream and personal regards in the economy.

Each governance indicator takes the values — 2.5 to 2.5. The value of any governance indicator is
-2.5 means its worst position of the economy among all other emerging countries. Conversely, its
highest value is 2.5 indicates that the strong position of a particular indicator in the country with
respect to other countries. There are six governance indicators taken into account only in the year
2011. All the governance indicators used here are taken from the World Bank.

Governance in education means the power of decision making and commanding power in the
education system. According to the Network of Experts in Social Sciences of Education and
Training (NESSE, 2018) “Education governance is concerned with how the funding, provision,
ownership, and regulation of education and training systems are coordinated, and at what level;
local, regional, national and supranational”

4.3. Methodology
The simple econometric followed in this analysis model is in the following form:
6
vi=a+ X+ X, + X +Z5/Zj T
Where, - )
y, Primary education completion rate in the ith SSA country in the given year 2011.
a: Intercept term.
f’s: Coeftficients of the independent variables.
X, Prevalence of HIV in the given year in the ith SSA country.
X,;: Govt expenditure on education in the given year in the ith SSA country.

X,;: Per capita income in the given year in the ith SSA country.
1

Z,’s: jth governance indicator of ofith countries in a given year among the six already stated.

d,s: Coefficients corresponding to the six governance indicators.

¢: The disturbance or error term. It takes into account both the unobservable unit of observation
specific effects and the remainder of the disturbance.
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5. Empirical Results

This section presents empirical results following the methodology discussed in the previous
section. As already stated, that the main objective of this empirical exercise is to evaluate the
role of governance indicators along with someimportant macroeconomic variables on explaining
the variation of primary education completion rate in SSA countries in the year 2011 following
an exploratory econometric exercise. We have reported the latest primary education profile of
49 SSA countries in Table 1 presented below. We have presented here two most important basic
education indicators for the SSA countries namely primary completion rate and school enrolment
at the primary level. The table shows that most of the SSA countries have achieved remarkable
progress in enrolment rate in many cases more than 90%.

However, countries like Niger and Sudan have below 70% even in the year 2011. The primary
completion rate, however, is still below 50% in many SSA countries like Angola, Chad, Niger
South Sudan etc. along with performing states like Botswana, Ghana, Mauritius. Thus, there are
wide variances among the SSA countries in terms of these educational outcomes.

Table I: State of Basic Education in 49 SSA Countries during Last Thirty Years

. Primal:y Primax:y Primal:y Enrollment | Enrollment | Enrollment

SSA Countries completion | completion | completion 1991 2001 2011
rate1991 rate 2001 rate 2011

Angola 28.56 NA 46.09 65.54 NA 118.65
Benin Republic 21.39 41.68 71.69 58.22 90.74 122.73
Botswana 88.78 96.36 NA 105.33 109.33 NA
Burkina Faso 19.95 26.68 NA 33.72 46.44 81.59
Burundi 46.42 25.35 56.97 71.70 62.02 143.91
Cabo Verde NA 98.06 91.53 124.50 119.24 100.96
Cameroon 55.71 NA 72.64 97.38 102.98 110.09
Central Africa
Republic 27.91 NA 41.58 64.84 77.20 89.81
Chad 18.17 24.44 34.08 51.22 66.18 89.32
Cote d’Ivoire 45.21 49.28 NA 68.18 75.40 80.64
Congo Brazzaville 54.36 56.24 73.70 121.30 100.74 106.89
Congo Democratic
Republic 52.33 NA 65.61 79.62 NA 101.23
Djibouti 24.50 26.42 47.00 32.83 36.47 61.34
Equatorial Guinea NA NA 42.17 NA 106.27 67.56
Eritrea NA 36.75 45.07 21.53 59.52 55.53
Eswatini 60.65 59.10 75.44 94.16 95.73 112.09
Ethiopia NA 27.60 52.61 31.46 60.26 94.50
Gabon NA NA NA NA 136.72 138.72
Gambia NA 73.84 68.33 58.41 91.73 80.88
Ghana 65.61 68.02 89.00 79.95 80.93 104.28
Guinea 17.60 33.12 NA 37.13 60.61 89.00
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Guinea-Bissau NA NA NA NA 87.17 NA
Kenya NA NA NA 98.37 96.12 NA
Lesotho 60.01 65.15 72.82 110.74 117.62 110.63
Liberia NA NA 65.36 NA NA 102.64
Madagascar 33.79 36.20 70.70 94.55 102.53 143.41
Malawi 32.85 62.44 68.08 76.23 137.73 135.16
Mali NA 35.07 58.18 27.90 62.40 84.08
Mauritius 114.14 101.89 98.43 110.80 102.37 102.99
Mauritania 32.39 44.76 NA 48.85 81.35 94.80
Mozambique 27.45 19.07 53.42 61.90 79.94 106.15
Namibia NA 93.63 77.93 125.83 113.34 NA
Niger 17.32 19.36 44.22 27.12 35.33 66.49
Nigeria NA NA NA 85.59 96.33 90.62
Rwanda 43.55 24.67 NA 75.09 109.31 144.36
Sao Tome and

Principe NA NA 107.23 147.84 117.77
Senegal NA 43.13 60.14 54.67 70.28 85.85
Seychelles 101.60 105.65 112.84 99.74 104.99 113.00
Sierra Leone NA NA 66.38 42.92 73.88 110.73
Somalia NA NA NA NA NA NA
South Africa 73.45 NA NA 105.35 103.53 94.55
South Sudan NA NA 25.73 NA NA 84.76
Sudan NA NA NA NA 59.77 69.75
Swaziland NA NA NA NA NA NA
Tanzania 62.61 54.95 NA 70.00 73.33 92.02
Togo 36.38 72.17 72.04 98.04 115.78 124.33
Uganda NA 59.82 52.85 70.71 131.75 109.09
Zambia NA NA NA 93.56 78.35 96.66
Zimbabwe NA 92.6124 NA 104.63 105.66 NA

Source: The World Bank

Note: ‘NA' indicates data not available. All figures are given in percentages.

We now report, in Table 2, the country-level disparity results for education outcome
indicators across SSA countries. The values of inequality measures such as S. D. and C.V.
are presented for the years 1981, 1991, 2001 and 2011. The S.D. values for these years
for primary education complete rates are 26.357, 25.803,27.022 and 21.691 implying
that although the value is lower in 2011 in comparison with 2011, no declining trend is
present over four the decades. The same observation holds for C.V. as well. However, for
school enrollment rate, these values both standard deviation and Coefficient of variation
show smooth declining trend over the decades. This exploratory econometric analysis
demonstrates that although inter-country inequality has declined across the Sub-Saharan
countries over the decades in terms of school enrollment rate, the same is not for education

completion rate.
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Table 2: Results on Regional Disparity in Educational Outcomes Across the SSA Countries

Educational Outcomes Primary Completion Rate School Enrolment Rate at Primary level

Year Standard Coefficient of Standard Coefficient of
Deviation (S D) Variation (CV) Deviation (S D) Variation (CV)

1981 26.357 0.549 36.802 0.446

1991 25.803 0.552 30.597 0.405

2001 27.022 0.501 24.472 0.272

2011 21.691 0.337 22.169 0.219

Source: Authors’ own calculation

We have presented the brief summary statistics of governance indicators in Table 3 below. The
mean and median values of all the six governance indicators viz., voice and accountability,
government effectiveness, regulatory quality, rule of law, control of corruption, and Political
Stability are negative among the thirty-four SSA countries in the year 2011. The values of
standard deviation are high in all the factors of governance indicators. For the normality
of data Jarque — Bera (1987) test has been considered in the study. Itis based on the OLS
residuals, skewness, and kurtosis. The value of Jarque - Berastatisticof the governance
indicator accountability is 0.584 and probability of such indicator shows 75% under normality
assumption. Therefore, the study does not reject the variable like normally distributed.
Similarly, the values of Jarque - Bera statistics of other components of the governance are

shown in Table 3.

Table 3: The Basic Statistics of Six Governance Indicators in the SSA Countries

Summary statistics of all governance indicators for the year, 2011
Mean Median | Std. Dev. | Skewness | Kurtosis | Jarque - | Probability
Bera
Voice and Accountability -0.7373 -0.930 | 0.665898 | 0.320826 | 3.019309 | 0.583796 | 0.746845
Political Stability -0.7164 -0.670 | 0.774522 | -0.3437 | 2.560577 | 0.943216 | 0.623998
Government Effectiveness | -0.869118 | -0.84000 | 0.477070 | 0.138686 | 2.612547 | 0.321307 | 0.851587
Regulatory Quality -0.7600 -0.700 | 0.561408 | -0.6640 | 3.002331 | 2.498564 | 0.286711
Rule of Law -0.8097 -0.860 0.4937 0.2048 2.8237 0.2820 0.8684
Control of Corruption -0.7070 -0.660 | 0.502729 | 0.946678 | 4.662293 | 8.993022 | 0.011148

Source: Authors’ own computation.

Figures 1 to 6 representing the distribution of the governance indicators of thirty — four SSA
countries in the year 2011 are shown below. The distribution of all the variables does not
follow the normal distribution. The distribution of the component voice and accountability
lies between the value — 2.18 and 0.98. The highest value of political stability is 0.72 and the
lowest value of that factor is — 2.53. The factors government effectiveness, regulatory quality,
rule of law, andcontrol of corruption lies between — 1.83 - 0.16, 0.16 — 2.24,0.47 - 1.78, — 1.63-
0.86 respectively.
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Figure I: Distribution of Voice and Accountability Component.
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Figure 2: Distribution of Political Stability Component
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Figure 3: Distribution of Government Effectiveness Component
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Figure 4: Distribution of Regulatory Quality Component
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Figure 5: Distribution of Rule of Law Component
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Figure 6: Distribution of Control of Corruption Component
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In Table 4 given below, the research study has presented the results on regression analysis. These
results of the multiple regression analysis by using the ordinary least square (OLS) method found
two control variables and two governance indicators as statistically significant.

Table 4: Cross Section Regression Results for SSA Countries in the Year of 2011

Variables | Co-eff S.E. t-Statistic probability
Constant 84.34877 8.058841 10.46661 0.0000*
HIV prevalence | -2.352716 0.819521 -2.870842 0.0077*
Per capita income 0.004958 0.001576 3.146203 0.0039*
Government effectiveness 66.51933 17.97978 3.699673 0.0009*
Rule of law -50.49990 18.08004 -2.793131 0.0093*
Total no. of observations 34

Log-likelihood values -148.6922

Durbin-Watson Statistics 1.586309

F test 3.765159 0.009855*
Adjusted R? 0.295260

R? 0.402039

* Statistically significant at 1 % level.
** Statistically significant at 5 % level.
Source: Authors own computation.

The overall fit of the regression is represented by the value of R? which is an important measure
of goodness of fit of the regression with the value being 0.402. It indicates that over 40% variation
in primary school completion rate can be explained by these variables. The results show that
the governance indicators like government effectiveness are positively associated with primary
school completion rate in SSA countries.We have also found, that prevalence of HIV among
the population of reproductive age is inversely correlated with the primary completion rate in
SSA countries in 2011. It is statistically significant at 1 % level. Per capita income representing
economic well-being has also favorable impact on primary completion rate in SSA countries in
the year 2011. It is also statistically significant at 1 % level. Rising per capita income leads to higher
primary completion rate in the SSA countries. In addition, as already stated two governance
indicators are statistically significant at 1 % level namely, government effectiveness is positively
the primary completion rate. However, the rule of law in SSA countries has a negative effect.

6. Conclusion

This study has examined the influence of governance indicators and some other macroeconomic
variables on the primary education completion rate in SSA countries in the year 2011 by using
an exploratory econometric exercise. Associations between country-level characteristics and
primary education complete rate were examined using linear regression analysis has shown
that prevalence of HIV/AIDS among the population of reproductive age is inversely associated
with primary completion rate in SSA.The empirical results based on 34 SSA countries show that
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socio-economic affluence and high quality of good governance are positively associated with
primary completion rates. We also find that a substantial part of this variation in primary school
completion can be explained by differences in the quality of governance, prevalence of HIV
and socio-economic affluence in the SSA countries. The United Nations has targeted seventeen
Sustainable Development Goals (SDG) to achieve by 2030 where obtaining quality education at
the primary level is of utmost importance. Although there has been an increase in enrollment
ratio at the primary level in the SSA countries at the same time there has been a low completion
rate which requires special attention and in terms of policy making institutional intervention in
terms of incentives for completing basic education. This study identifies the underlying causes
of variation in achieving this education outcome across the SSA countries and states that good
governance in terms of government effectiveness can play a significant role in this regard along
with of course socio-economic development.

It may, however, be noted that six governance indicators which stand for overall country level
governance has limitation to represent governance of the educational system in a specific
country. Future research may consider other relevant variables to take care of governance at the
educational level.
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Literatiirde Ekonomi Bilimi ve Hiristiyanlik iliskisi

I. Giris

Insanoglunun yerlesik hayata ge¢mesi, ortak yasam igin gerekli olan ekonomi, politika, hukuk,
sosyoloji, psikoloji ve hatta teknoloji gibi bazi sistemleri iiretmesini zorunlu kilmistir. Insanlarin
ortak yasamini kolaylastiran diizen ve disipline sahip sistemler, tilke, millet gibi bir “biitiinii”
olusturan temel kriterler olup, sistemin siirekliligini saglayan yardimci kurumlarla, ortak
yasam alanlarindaki sinirlari gizerken, insanlarin benzer, “ortak” davranig kaliplarina da sahip
olabilmesini, “toplumsal uyum” agisindan zorunlu kilmaktadir.

Ortak davraniglar, “bilingli” veya “bilingsizce” gerceklesmektedir. Bilingsiz ortak davranislar,
toplumu olusturan bireylerin objektif, somut bir ama¢ konusunda, kendiliginden hem fikir
olmalari ile ortaya ¢ikmaktadir. Ornegin, ekonomik anlamda mal ve hizmetlerin fiyatlarinin
diigmesi, cogu zaman ve ¢ogu insan tarafindan spontane (kendiliginden gergeklesen) bilingsizce
ve bireysel davranis tarzi olarak arzu edilen bir durumdur. Bilingli ortak davraniglar da toplumu
olusturan bireylerin somut bir olay karsisinda, ortak bir amag etrafinda, beraberce, kitlesel
olarak hem fikir olmalar1 ile ortaya ¢ikabilmektedir. Ornegin milli, dini ve ahlaki degerlere
aykir1 durumlarda ling olayinin gergeklestirmesi vs. gibi davraniglar da bilingsiz davranig tarzina
ornek olarak verilebilmektedir. Bu ¢ercevede calismada, insanlarin olusturduklar: sistemlerden
din, bilingli ortak davranis olarak ele alinmaktadir. Ornek olarak dikkate alinan Hiristiyanlik
dini ile “ekonomi” ile iliskisi arastirilmaktadir. Bu ¢ergevede, siirecin ikinci asamasinda dinin
“insanlar1 yonlendiren” “bilingli ortak davranig” meydana getiren bir ara¢ olarak kullanilmasi
sonucu “din pazarlarinin kurulmas1” da miimkiindiir. Bu ¢aligma, din pazarlarmin kurulumunun
olusumuna yol agan, hazirlik siireci nedenlerinin ve bu nedenlere iliskin tarihsel ve literatiir
kanitlarinin, Avrupada ki Hiristiyanlik ve Ekonomi iligkisinde arastirilmasi ikincil amag olarak
belirlenmektedir.

Ekonomi, bireysel ve sosyal bir sistemdir. Adam Smith’ den gelen ilk tanimindan hareketle,
para araciligiyla, bir insanin ¢alisarak irettigi tiretim fazlasini, diger insanlarin ¢aligarak tirettigi
tiretim fazlasi ile degistirmesidir. Ekonomi bilimine gore, bireysel olarak kendi gegimini saglamak
zorunda olan insan bunun i¢in sosyallesmek zorundadir. Bir bagka deyisle, bir insan iretim
fazlasini, diger insanlara bir ya da birkag sefere 6zel, psikolojik nedenlerle, 6rnegin dilencilere
karst acitma duydugunda “iyilik” amaciyla “karsiliksiz” verebilmektedir (Smith, 2007: 16). Fakat
¢ogunlukla, “iyilik” amagli, bireysel olarak gergeklestirilen “herhangi bir karsilik beklenmeden
gerceklestirilen” yardimlar, siireklilik icermemekte, belirli ve net bir rakama sahip degildir. Oysa
bu noktada parasal ekonominin en basit temel kurali ortaya ¢ikmakta ve birey, diger bireylerle
dretim fazlasini, “belirli bir bedel karsiliginda” paylasimini, yani “sosyo-ekonomisini” ortaya
koymaktadir.

Insanlarin ortak yasamindaki ikinci sistem siiphesiz hukuktur. Hukuk, bireyin iletisimde
bulundugu diger insanlarla arasindaki ¢izgiyi, karsilikli olarak, sahip olduklar1 hak ve 6zgiirliikler
agisindan belirlenmesini saglamaktadir. Bir bireyin 6zgirliigiintin, diger bireyin 6zgiirliigiiniin
basladig1 yerde bitiyor olmasi 6ziinde hukukun varligina isaret etmektedir.
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Insanlarin ortak yasamindaki igiincii sistem, sosyoloji olup, bireyin diger insanlarla iliskilerinde
ilk etapta para karsilig1 olmayan, kisisel hak ve ozgiirliikler cercevesinde daha ¢ok goniilliiliik
esasina dayali olan bir sistemdir. Sosyoloji, ekonomi ve politika gibi sistemlere nazaran, amaglari
ve araglari itibariyle ¢ok belirgin ayirt edici dzelliklere sahip degildir. Ornegin ekonomik agidan
gelismis ve gelismemis iki toplum arasindaki fark, gelir, gider ve tiretim bazindaki parayla, mikro
veya makroekonomi boyutunda ifade edilen degerlerin hesaplanmasiyla karsilastirmali olarak
ortaya ¢ikarilabilmektedir. Bir bagka ac¢idan iki toplum politik agidan demokratik ve demokratik
olmamasina gore kiyaslanirken, ilk adim olarak se¢im sistemlerinde yetiskin olan herkesin oy
hakkina sahip olup olmamasima gore, nispi olarak demokratik olup olmadigina dair bir fikir
verebilmektedir. Fakat sosyolojik agidan tilkeleri kiyaslamak, o kadar kolayca belirleme araglarina
sahip degildir. Ornegin, sosyolojik agidan toplumlar: kiyaslama araglari toplumun kiiltiiriine,
inanclarina, dinlerine ve antropolojik ge¢misine gore degistigi icin, hangi toplumun daha
“sosyolojik” oldugunu, hangi toplumun “daha iyi bir toplum” oldugunu belirlemek ¢ok giictiir.
Sosyoloji biliminde “daha sosyolojik” gibi bir siniflandirma mevcut olmamasina ragmen, politik
iktisat ve ekonomi sosyolojisi baglaminda “Gst diizey gelir gruplarinda statiiniin halk tizerinde
“tistiin bir gii¢” olarak algilanmasi agisindan 6neminin dikkat ¢cekmesi ve kuliiplesmenin (Rotary
kuliipler gibi veya halk dilinde “sosyete” olarak ifade edilen) yiiksek oranli olmasi dikkate
alindiginda, bu galigma ile boylesi bir kriterin var olup olamayacagina dair bulgular edinmek 6zel
bir 6neme sahiptir. Bir bagka deyisle, Budizme inanan bir toplumun, Hiristiyanliga inanan bir
toplumdan daha iyi veya daha kotii oldugu veya gelismis veya gelismemis olduguna dair bir goriis
bildirmek sosyoloji bilimi agisindan uygun olmamasina ragmen, nesnel bir ger¢evede, inanglarin
halkin davranis kaliplarini olusturmada, belirleyici “temel giidiilere” sahip olup - olmadiginin
aragtirilmasi, halk izerinde dinin “glicintin” belirlenmesi amaglanmaktadur.

Sosyolojik anlamda dinin halk tizerindeki etkisini agiklamak amaciyla kullanilan objektif ve teorik
acidan siniflandirmalar ok ¢esitli kriterlere gore yapilabilmektedir. Yani, din ve inang kavramlari
arasindaki farkliliklar dikkate alindiginda, tek Tanrili veya ¢ok Tanrili dinler ve hatta inangsizlik
gibi kriterler acisindan dahi incelemeler yapmak miimkiindiir. Objektif bir bakis agisinda,
inangsizlik olarak ifade edilen Ateizm bile bir inangtir. Dinler, ister tek Tanrili olsun (Hiristiyanlik,
Miisliimanlik, Yahudilik gibi), ister ¢ok Tanrili olsun (Budizm, $amanizm, Hinduizm gibi), ister
Kutsal Kitabr (Incil, Kuran-1 Kerim, Tevrat, Zebur, Veda) olsun olmasin, nihayetinde “halkin
benimsedigi ve kriterlerine uygun olarak davrandig:” bir sistemdir. Oysa inang, 6ziinde siibjektif
ve Oznel kurallara gore islerligi olan, insani hayatta tutan, yasamasini anlamlagtiran ve bir itici
“gli¢” olarak da var olabilmektedir. Nitekim bu yorumla, Ateizm bile sonugta, bir inangtir; var
olusun nedenini, Tanr1 ya da Tanrr'lar yerine “Doga “ya ithaf eden bir goriistiir. Inangla din
arasindaki ayirim, bireysel davranis ile kolektif davranis arasindaki “6zgiirliigii™n belirleyicisidir.
Bir baska deyisle, ateizm inancinda gordiigtimiiz gibi, ateizm bireysel bir se¢imdir, sistem
olmayip, topluma mal edilememektedir; ¢iinkii kurallari, yaptirimlar1 ve toleranslar1 mevcut
degildir. Oysa din, kurallari, yaptirimlari ve toleranslari ile gercekte toplumun hayatina nasil yon
verecegini sekillendiren bir sistemdir. “Din afyondur” derken gergekte Marx, muhtemelen “dinin

urallarinin, yaptirimlarinin ve toleranslarinin” toplumun tizerindeki “kontrol ve hikimiyetinin”
kurall t 1 tol 1 topl zerindeki “kontrol ve hak t
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bireyin “bireysel secim ve davranig Ozgirligini” ortadan kaldirdigina isaret etmektedir.
Nitekim kapitalizmin temelini olugturan, Klasik ktisat (Geleneksel Iktisat) Okulu'ndaki bireyci
metodolojik yontemde de din kavrami dikkate alinmamaktadur.

Sosyoloji biliminin 6zgiin niteliklerinden dolayi, ozellikle politik ekonomi bilimi alaninda
calisanlarin, eserlerinde varsayim, hipotez belirleme giicliiklerinin ¢ok dtesinde, daha giiglii bir
anahtar kavramu tespit etmek veya en azindan bir kontrol degisken olarak belirlemek agisindan
ciddi bir bocalama ile kars: karsiya kalabilmesi s6z konusudur. Fakat sosyoloji ile diger sosyal
bilimler arasinda ki ortak kiime, ciddi zorluklarina ragmen, disiplinler arasi1 ¢alismalarda ihmal
edilmemesi gereken kilit noktalar1 da igermektedir. Clinkii sosyoloji, bir {ilkenin, teorik agidan
ekonomi, politika ve hukuk bilimlerinin ve dolayisiyla uygulamada ekonomik, politik ve hukuki
sistemlerinin var olmasinin, devam etmesinin ve islerliginin basarisini belirleyen yegéane ve can
alict bir kriterdir. Ozellikle, politik ekonomi ve makroekonomi bilim dallarinda, iilke bazinda
galisgan pratisyenler i¢in, teorisyenlerin sosyolojik c¢aligmalari ¢ok oOnemlidir. Her {iilkede
ekonomi, politika ve hukuk a¢isindan ayn1 kanunlar var olsa bile, o kanunlarin uygulanmasinin
tilke vatandaslarina bagli olmasindan dolayi, uygulamada ayn1 kanunlarla ¢ok farkli sonuglar
dogabilmesi s6z konusudur. Ciinkii kanunlarin uygulanmasi, dncelikle toplumsal kiiltiir, deger ve
en 6nemlisi “davranis kaliplarina” baghdir. Nitekim egitimsiz, diigiik gelirli toplumsal siniflardaki
davranis kaliplarinin “stirt” psikolojisinde olmasi, egitimli, yiiksek gelirli toplumsal siniflarda
davranig kaliplarinin “kitle” veya “toplum” psikolojisinde olmasi arasindaki en énemli farklilik,
“stirii psikolojisinde” bilincin kontroli digsal faktorlerce, “itaat ve biat” ve “algi yonetimi” ile
kolayca manipiile edilirken, “kitle” veya “toplum” psikolojisinde” bilincin kontrolii, ancak “fayda

maksimizasyonuna yonelik” “rekabet ve uzlasma” ile veya “yiiksek bilgi ve politik gii¢” ile elde
edilebilmektedir.

Literatiirde sosyal ekonomik davraniglarin smifsal ayirimi yerine, oncelikle “davraniglar”
incelenmektedir. Nitekim genel kabul géren goriige gore, Ekonomi Biliminin Adam Smith
tarafindan 1799da Milletlerin Zenginligi ile “gikar” kavraminin kabuliiniin ¢ok sonrasinda,
Davranigsal Tktisadin giindeme gelmesiyle farkli davranis kaliplari iizerine galigmalar yapilmaya
baglanmistir. Bu alismalar, temelde ii¢ gruba ayrilmaktadur. {lki, John Maynard Keynes (1936)
tarafindan gerceklestirilen Siirii-Kitle Psikolojisine Dayalt Davranis Modeli, ikincisi, Robert
Muth (1961) tarafindan gerceklestirilen Rasyonel Beklentiler teorisi ve sonuncusu William
Nordhaus (1974) tarafindan gerceklestirilen Adaptif Beklentiler Teorisi’ dir (Gourieroux,
Pradel, 1983: 1).Bu ¢alisma, dogrudan sosyal siif davranislari yerine, ekonomi sosyolojisi
acisindan dinin, 6zellikle Hiristiyanlik Dini'nin Ekonomi Biliminin gelisim siirecindeki etkisini
incelemektedir. Bu ger¢evede, Hiristiyanligin teorik boyutta incelenmesinin temelinde sosyolojik
anlamda, Avrupa’nin tarihsel gelisiminde oynadig: roliin incelenerek, halkin ekonomi sosyolojisi
baglamindaki davraniglarini “belirleyici ve kontrol edici bir faktér olarak” rol oynayip oynamadigt
arastirilmaktadir.

Bir toplumda sosyolojik anlamda etkili dérdiincii sistem psikoloji, bir bilim dali olarak, bireyin
kendii¢ diinyasinin digerinsanlarlailetisime gectigi her sistemde, her olguda ve hatta olayda duygu,
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diigtince, tutum ve nihayetinde davranis olarak ortaya ¢ikmasinin nedenlerini ve sonuglarini
incelemektedir. Bireysel davranislarin incelenmesiyle baglayan Psikoloji Bilimi, Politik Iktisat’ ta
devrim sayilan John Maynard Keynes'in Siirii-Kitle Psikolojisine Dayali Davranis Modeli (1929
Diinya Krizinde strii psikolojisinin oynadig: rol) veya Sosyo-Psikolojinin ortak kiimesindeki
Gustave Le Bon tarafindan agiklanan “Mob” (siirii davraniginin, kitlenin, bir bireyi toplumdan
dislamak i¢in, kasti, haksiz ve yanli olarak yonelmesi) olarak iki temel ayirimla incelenmektedir.
Fakat toplumlarin, psikolojiye gore smiflandirilmas: oldukga gii¢ olup, zaman zaman deger
yargili olabilmektedir. Bu noktada, psikoloji biliminin de dikkate alinmasiyla, ortak kiimede
yer alan “stirit’”, “kitle” ve “toplum” gibi kavramlarin hangi bilim dalinda incelenmesi gerektigi
konusu da belirsizlesmektedir. Boylece, insanlarin ortak davraniglarinin “kendiliginden ve
kuralsizca’, “psikolojik” ve “ortak ¢ikarlar” dogrultusunda ortaya ¢ikip ¢ikmadigi sorusu giindeme
gelmektedir. Gorildugi gibi insanlarin ortak davraniglarinin incelenmesi, bilimsel kriterlere gore
siniflandirildiginda her yeni bilim dali ile zengin bir literatiirii ortaya ¢ikarmaktadir. Psikoloji
bilimin devreye girmesiyle zenginlesen analizde, psiko-ekonomik bakis a¢isinda, kitle ve toplum
arasindaki fark, yasalar1 ¢igneyen, vergi kagiran ve yolsuzluklara konu oldugu halde toplumun
“zengin” sinifi icerisinde yer alan kigilerin ¢ok¢a giindeme gelmesi, toplumda, “alin teri ile
kazanmanin degersizlesmesi”, diriistliik ilkesinin “kaybettirici” unsur olduguna dair gériislerin
toplum psikolojisinde yer etmesinin “ahlaki ¢okiintiiye (moral hazard)” neden olabilmesi s6z
konusudur. Dahasi, sosyo-politik anlamda yorumlandiginda, “bize dokunmayan bin yil yagasin®
zihniyeti, ahlaki ¢okiintiiniin diger yansimasi olarak ortaya ¢ikmaktadir. Ozellikle miikelleflerin
vergi oranlarindaki yiikselmeye yonelik tepkisi konusunda da, deniz kenari ve tliman iklimlerde
yasayan bireylerin tepkilerinin daha az ve daha iliml1 olduguna, diger yandan Tiirkiye gibi dogu
zihniyetine sahip, Paternalist Devlet baglaminda, “devlete itaat-biat” konusunda duyarli olan
Dogu Asya tilkelerinde vergi oranlarinin arttirilmasina y6nelik tepkinin nadir olmas: yoniindeki
calismalarda da, toplumun psikolojisinde, ortak biling ve ortak psikolojinin biiyiik rol oynadigini
gostermektedir. Nitekim sistemin isleyisinden rahatsiz olan ¢ok daha biiyiik halk tepkileri, gosteri,
ayaklanma, ling, devrim ve ihtilal gibi, ortak psikolojinin, politik ve sosyolojik sonuglarini da
ortaya koyan diger 6rnekler olarak ele alinabilmektedir.

Teknoloji ve teknik bilginin de, ekonomi, politika, hukuk, sosyoloji ve psikoloji gibi, toplumda
besinci bir sistem ve ayrica bir gii¢ odag: olarak ortaya ¢ikmasi s6z konusudur. Ekonomi bilimi
tarihinde, kronolojik olarak teknoloji ve teknik bilgi, temelde Ikinci Diinya Savasrna kadar,
emek, sermaye, dogal kaynak ve girisimciden olusan tiretim faktorleri arasinda sayilmamaktadar.
Antik Yunan ve Roma pazarlarinda baslatilan ekonomik faaliyetin tezahiiriinde fonksiyonel bir
arag olarak, mutfak esyalari, dikis malzemeleri vs. iiretiminde ahsap ve madenlerin islenmesinde
kullanilan ve sadece zanaatkarlarin gerceklestirdigi “bagli tiretim aract” olarak kabul edilmektedir.
Ilerleyen donemlerde Sanayi Devrimi ile beraber dahi, seri iiretimde kullanilan teknoloji ve
teknik bilgi, 6zel bir tiretim faktorii, “Gretimde, bagimsiz bir ara¢” olarak goériilmemektedir.
Ancak, teknoloji ve teknik bilgi, Avrupanin ciddi bir darbe aldig1 Ikinci Diinya Savast sonrasinda
dretimden bagimsiz, 6zglin, bagimsiz, yeni ve ¢ok onemli bir “lretim faktorii” olarak dikkate
alinmaya baglamustir. Ayrica, Amerika, Japonya ve Avrupanin yeni makinalar icat etmesiyle
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teknolojinin ardina saklandig: teknik bilginin de 6nemi agiga ¢ikmaktadir. Bu asamada, teorik
calismalarda teknolojinin ve teknik bilginin sadece iiretilen “makinelerden” ibaret olmayip,
“kiiltiirel bir aktarim mekanizmasr” oldugu da fark edilmektedir. Teknik bilginin, telif hakk: ve
patent gibi parasallagmasilile birlikte, giiniimiizde artan yapay zek4 ¢aligmalarinin ekonomik
anlamda “vasifsiz insan” olarak ifade edilen sinifin, ikinci plana atildig1 bir durumda teknoloji de,
toplumsal, sosyolojik, psikolojik ve ekonomik agidan 6nemli ve etkili bir sistemsel kurum olarak

ortaya ¢tkmaktadir.

Caligmanin temel gayesi, calismanin kapsamini belirlemek adia, bireyleraras: iligkileri
diizenleyen sistemlerin ikisi olan din ve ekonominin, “ortak davranis kaliplar: tireten sistemler”
olmas: dikkate alinarak, “Hiristiyanlik-Ekonomi” iliskisinde realize edilirken, Hiristiyanligin
Ekonomi tizerindeki, Ekonominin Hiristiyanlik tizerindeki etkisini tarihsel siire¢ icerisinde ve

teorik agidan degerlendirmektir.

Calisgmamin ilk varsayimi, apriori olarak, dinin, teolojik bakis acisinin disinda, ekonomik,
sosyolojik, psikolojik ve politik acidan bir “gii¢” oldugunun kabul edilmesidir.

Ikinci varsayimi, yoksulluk ve fakirlik arasinda fark oldugu ve giiniimiizde yoksullugun gelismis
tilkelerde, fakirligin ise azgelismis iilkelerde var olmasidir. Ilk bakigta, yoksulluk ve fakirlik
arasinda fark olmadigi diisiiniiliirse de, bu iki kavram arasindaki farklilik, 6zellikle Politik fktisat
Bilimi agisindan ¢ok énemlidir. Oncelikle yoksulluk, kokeni itibariyle “yok”luktan gelmektedir;
bir bagka deyisle, yoksulluk, bireyin “canindan bagka hicbir seye sahip olmamasi” demektir.
Gelismis tilkelerde “Evsizler” (homeless) olarak belirtilen kitle “yoksul” kitledir. Az gelismis
tilkelerde “evsizler” ¢ok nadir olarak gériilmekte, fakat gelir diizeyi asgari gecim diizeyinde olan
“fakir” kitle cogunluktadir. Yoksul kitle ile fakir kitle, 6zellikle gelir dagilimi rakamlarinda gok
ciddi 6neme sahiptir. Ciinkii yoksul kitle, sisteme “ekonomik bir gii¢ olarak” (vergi miikellefi)
kayith olmadig1 igin, “gelir” dagilimi verilerinde goriinmemektedir. Kapitalist sistemin
“bireysel’ci mantiginda, 6rnegin ozel saglik sigorta sisteminden dolay1 da, devletin “harcama”
kalemlerinde de gozitkmemektedir. Gelismis tilkelerdeki issizlik sigortasi, normalde ¢alismasina
ragmen, konjonktiirel nedenlerle alt1 aydan fazla calisamayan ve yeni is buluncaya kadar belirli
bir stire (maksimum iki sene) devlet tarafindan desteklenen isgiiciine “yardim” niteligindedir.
Calismayan, ekonomiye katkisi olmayan, barmacak bir yeri dahi olmayan “evsiz’ler, devletten
destek almamakta ve devlet biit¢esinde yer almamaktadir. Diger yandan, az gelismis tilkelerde
fakirlik mevcut olup, en azindan ¢aligmayanlar i¢in, yerel ve devlet biit¢esindeki “sosyal yardim ve
hibelerden yararlanmaktadir. “Yoksul” ve “fakir” ayirimi, yoksullarin tipk: devletin gelir-harcama
kalemlerinde goriilmemesi gibi “goriislerinin” de dikkate alinmamasina neden olmaktadur.
Fakirlerin gorisleri de 6zellikle politika yapici tarafindan, oy ¢ogunluguna sahip olmalarindan
dolayi, “yeniden se¢ilmek” amacli dikkate alinmaktadir. Boylece, ilk varsayimla baglantili olarak,
ikinci varsayim dogrultusunda, yoksul insanlarin “gii¢” olarak fonksiyonel olmamasina ragmen,
“fakir” insanlarin ¢ok ciddi oy potansiyeline sahip olmasindan dolay:r “kayda deger bir gii¢”

oldugu sonucunun kabulii s6z konusudur.
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Ekonomi, tiretim ve titketim arasindaki bir sirkiilasyondur. Halk, hayatin1 devam ettirmek i¢in
bir yandan tiiketmek, diger yandan iiretmek zorundadir. Bir bagka deyisle, ekonomide {iretici,
ayni zamanda bir tiiketicidir. Titketici de, ayn1 zamanda bir tireticidir. Bu arada, toplum genelinde
yapilan, bu karsilikli tiretim ve titketim sayesinde, “en az tiiketen, en fazla tireten’, finansal agidan
gticlii bireyleri ortaya ¢ikarmaktadir. Bir baska deyisle, ekonomik gii¢ bireyleri, “zengin veya
fakir” olarak siniflandirmaktadir. Sosyolojik ve politik anlamda da toplumda rolleri mevcuttur.
Sosyal bir unsur olarak din, bireyin kalbindeki inancin “formel” bir yap: ile desteklenerek,
sosyallestirilmesi ve paylasilmasi demektir. Kitle bilinciyle birey, bu durumda, psikolojik, sosyolojik
ve politik agidan giiclii olmaktadir.

Din, insanlari, “dindas” veya “dindas olmayanlar” olarak siniflandirmaktadir. Bu noktada
¢alismanin ti¢lincii varsayimyi, kitlenin “dindas olan ve olmayan” olarak ayristirilmasinin kabulii
olarak ortaya ¢itkmaktadir.

21. yyan ilk ¢eyreginde oldugumuz bu giinlerde, kiiresel diinya ekonomisinin %65’ini temsil
eden, yani en zengin iilkeleri olarak sayilan, Kanada, Fransa, Almanya, Italya, Japonya, Rusya,
Birlesik Krallik ve ABD olarak sekiz iilkeden olusan G8 tilkelerindeki yaygin din, Japonyadaki
Sintoizm ve Budizm hari¢, Hristiyanliktir. Buna gore, ¢alisgmamin temel hipotezi, Hiristiyanlik
Dininin tarihsel siire¢ icinde, kiiresel diinyadaki ekonomik gelismede etkin bir rol oynayip
oynamadiginin aragtirilmasina dayanmaktadir.

Caglar boyunca toplumlarin sanat da dahil olmak tizere kiiltiirel yapilari, sosyolojik unsurlar ve
inang sistemleri, ekonomik yapilanmada 6nemli bir rol oynamaktadir. Toplumdaki etkilesimde
onemli rol oynayan kiltiir, antropoloji, kurumlar ve din gibi faktorler toplumun sosyolojik
yapisini gostermektedir. Toplumun sosyolojik yapisinin ekonomi bilimi ile iligkilendirilmesinde
de, kiiltiir ekonomisi, kurumsal ekonomi ve din-ekonomi iligkisi ortaya ¢ikmaktadir.

“Kiltiir ekonomisi”, kiltiirleri farkli olan bireylerin ekonomik agidan yasadiklar: degisime
ragmen, kiltiirlerinin etkisinde kalarak tiiketim tarzlarini sekillendirmesini agiklamaktadur.
Diger yandan, kiiltiir ekonomisi, refah ekonomisinin hakimiyeti altinda da sekillenmektedir. Bir
baska deyisle, kiiltiir ekonomisi gifte nedensellige sahiptir (Greffe, 2016: 71). Kiiltiir ekonomisi,
toplumlarin tiiketim kaliplarinin belirlenmesinde énemli rol oynamaktadir. Ornegin, iilkemizin
de icinde bulundugu ¢ogu dogu Asya kokenli toplumlarda meyve ve kahve tiiketimi, giintin
belirli zamanlarina 6zel olup (geleneksel kiiltiirde, ozellikle aksam yemeginden sonra meyve,
sabah kahvaltisindan sonra kahve gibi), oransal olarak azdir. Amerika ve Avrupa gibi iilkelerde
ise meyve ve kahve tiiketimi, gliniin her saatinde, hatta sabah kahvaltisinda dahi, titketim
kaliplarinda 6nemli bir yere sahiptir. Diger yandan, Avrupa ve Amerika’ da hazir gida tiiketimi,
mikro dalga yemekleri agirlikli iken, dogu toplumlarinda tencere yemekleri 6n plandadir. Bati
zihniyetinde zamanin c¢aligmak, para kazanmak acgisindan ¢ok onemli olmasindan ve yemek
yemenin vakit kayb1 olmasindan dolayi, pratik, hazir yemekler ve meyve 6n plana ¢ikarken,
zamanin ¢ok fazla 6nemsenmedigi dogu toplumlarinda uzun siireli, kisik ateste ve et-sebze igeren
tencere yemeklerinin tercih edilmesi, titketimde kiiltiir ekonomisinin bir yansimasi olarak ifade
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edilebilmektedir. Bu arada geleneksel olarak cay tiiketilen iilkelerde, kahve tiiketiminin artmasi
“kiiltiirel entegrasyonun” gostergesi olarak da yorumlanmaktadir.

Kiltiir ekonomisinin refah ekonomisinin hakimiyetiyle tezahiir etmesi, “gelir seviyesi yiikselen
bireylerin, tiiketim aligkanliklarinin degismesi” sonucunu ortaya g¢ikarmaktadir. Ornegin,
kentlegmenin ve ¢aligma hayatinin yogun ve yaygin oldugu sehirlerdeki dogu toplumlarinda da
tiiketim aligkanliklarinin degismesi s6z konusudur: ¢aliganlar 6glen yemeklerini evleri yerine,
galistiklar1 kurumun sosyal etkinlik alanlarinda veya kurum diginda ki 6zel alanlarda (restoran
gibi) kendileri sahsen kargilamaktadir. Boylece, bireyler hayat standartlari yiikseldikge, is
hayatindaki yogunluklar1 ve giigleri arttikca, hane halki titkketimleri ve aile kiiltiirti paylasimlar:
da azalmaktadir. Bu durum, Greffe'nin (2016) ifade ettigi refah ekonomisinin kiiltiir ekonomisini,
kiiltiir ekonomisinin refah ekonomisini etkilemesi olarak, ¢ift yonlii bir nedensellik iliskisinin
varligina isaret etmektedir.

Kiltir ekonomisinde, arkaik (artik kullanilmayan) {iretim tarzindan (tarimsal iiretime dayali
gecim ekonomisi), sanayi ve hizmet ekonomisine yonelmesi, GSMH i¢inde hizmet ve sanayi
sektoriintin paymin tarim sektoriine gore daha biiyiik paya sahip olmasi s6z konusudur. Basit
bir drnek vermek gerekirse, ge¢miste tarim ekonomisi a¢isindan bireyler, iiretim yapmak i¢in
“havaya’, yagmur ve gilinese ihtiya¢ duyarken, giiniimiizde parasal ekonomi a¢isindan bireyler,
“kurumlara” ihtiya¢ duymaktadir. Bir bagka deyisle, gecmiste, tizerinde kontrolii olmayan olaylar
i¢in “maneviyata” (yagmur duasi gibi) ihtiyag duyan bireyler, giintimiizde kurum ve kuruluslarda,
isboliimi ¢ergevesinde, kendi uzmanlik alanlarinda sadece “kendilerine” ve “diger insanlara”
ihtiya¢ duymaya baslamaktadir. Ekonomi bilimi a¢isindan “ihtiya¢” kavrami ¢ok onemlidir:
gercekte biitiin yenilikler, ihtiyactan dogmaktadir. Giiniimiizde bireyin yasadig hayatta ihtiyag
duydugu faktorler, onun hayata devaminda biiyiik rol oynamaktadir. Bu agidan, giiniimiizde dini
inanglarin azalmasinin temel nedeni bireylerin yasadiklar1 hayatta “ihtiya¢” duymamalari olarak
aciklanabilmektedir.

Toplumlarin inang ve dinlerinin varlik nedenleri i¢in tek neden, dogaldir ki “ihtiya¢” degildir.
Ozellikle 1980 sonrasi, diinya ekonomisindeki gelismeler toplumlari ekonomik, politik ve
kiiltiirel agidan birbirlerine yakinlastirarak, “kiiresel” bir kiiltiirii, “metalagsmayi, parasallagmayi,
yonlendiriciligi ve dinsel hosgoriiyi” ortaya ¢ikarmaktadir. Bir bagka deyisle, gecmiste ticaret
yapilirken, dindas olup olmadig: dikkate alinirken, kiiresellesme ve metalasma sonucu, Amerikan
Dolar’ina atfen “Yesilin Giict” niin ilk tercih olmasi s6z konusudur. Bu ¢ergevede, teknolojik
gelismelerle ortaya cikan kiltiir ekonomisi ile yonlendiricilik, “Yesilin Giict” ile de dinsel
hosgorii ortaya ¢ikmaktadir. Bu duruma 6rnek olarak, inanglar1 agisindan domuz tiiketim orani
¢ok diisiik olan bir tilkenin, domuz tiriinlerinin (veya salyangoz) tiretiminde ve ihracatinda ciddi

bir pazar payina sahip olmasi verilebilmektedir.

Calismada, teorik ve tarihsel acidan toplumlarin inanglara ve dine olan ihtiyaglari, ekonomik
kiiltiirdeki kiiresellesme ve metalagma baglaminda degisimi, kapitalist sistemin antik Yunan,
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feodalizm, ticari kapitalizm ve sanayi kapitalizmi, ge¢ kapitalizm ve kiiresel kapitalizm boyutunda
arastirilmaktadir.

Giiniimiizde de dinin bir gii¢ olarak, sosyal fayda saglayip saglamadig1 veya zarar verip
vermedigi konusu tartisjmalidir. Ozellikle ayni dine mensup olmalarina ragmen, farkli inang
kavramlariyla farkli davranis kaliplarini ortaya gikaran bireyler de goriilmektedir. Ornegin,
Hiristiyanlar: kendi iginde “Radikal Hiristiyanlar” veya “Ilimli Hiristiyanlar” olarak iki kisma
ayrrmak miimkiindiir. Daha da ileri boyutta, Lane (2021)’ in de ifade ettigi gibi, toplumdaki iki
zit giicti, “Radikal Hiristiyanlar” grubu ile LGBTQ Grubu(Lezbiyen, Homosekstiel, Bisekstiel ve
Transseksiiel) dikkate alarak yaptig1 analizinde, “Diktatér Oyunu Deneyi’ni gergeklestirmekte
ve “toplumdaki ayrigma egilimlerinin toplumu nasil etkiledigini” aragtirmaktadir. Basitce,
“toplumdaki gruplardan hangisinin digerine baskin oldugunu” ifade eden Diktatér Oyunu,
Lane (2021)’ in ¢alismasinda, giiniimiiz diinyasinda toplum i¢indeki “ayrigmanin sosyal
medyada ve basinda ifade edildigi gibi, anlamli olmadig1 sonucuna ulagmaktadir. Lan€’in
Diktatér Oyunu, Roberts (2015)’1n dinsel hosgoriiniin giin gegtikge arttig1 yoniindeki savin
desteklemektedir. Insanlarin kent hayatiyla gecim kaygisinda yasamaya baslamast, bireyleri
“yagmur ve glinesten” ve hatta “kiliseden” uzaklastirmasi, bireyselciligi 6n plana ¢ikarirken,
toplumdaki diger bireylere kars1 duyarsizlasmay1 da ortaya ¢ikarmasi, beklenen bir sonug
olabilmektedir. Fakat diger yandan, ¢ogu din ve inancta dahi kabul gormeyen, kisiye ozel,
mahremiyet ifade eden “yatak odasi tercihlerinin” kamuoyuna “servis” edilmesini gosteren
en ug grup, LGBTQ grubu, demokratik acidan insanlarin s6z hakkina sahip olmasini “kendi
lehlerine herestetikyen (haksiz ve yanli) olarak kullanmaya ¢aligmalar, “kisisel cinsel
tercihlerini” kamuoyuna mal etmekle, “olgular1” miinferidlestirerek ayrimcilik yapmast,
dogrudan ve hatta dolayli olarak dahi illiyet baglarinin olmadig: sosyal ve politik kitle itiraz
olaylarinda, kendilerini gésterme ¢abalar1 “provokator “liik olarak algilanmakta ve toplumsal
antipatiye maruz birakmaktadir (Onur, 2015, 387).

Din ve ekonomi arasindaki iliskide, sosyolojik diisiince literatiiriinde, din 6nemli bir yer
kaplarken, modernlikle toplumun hayattaki ozgiirliiklerinin artmasi, ge¢misle gelecegin yan
yana yasanmasi gibidir. Literatiiriin baslangicinda din ve ekonomi iliskisi, Marx, Weber (1930)
ve Simmel (1978) tarafindan arastirilmaya baglanmaktadir (Aktaran Roberts, 2015: 258).Fakat
Marx ve Weber'in iilkemiz literatiiriinde olduke¢a fazla islenmis olmasi, olduk¢a yogun ve
detayli incelemelere sahip olmalarindan &tiirti makalenin sayfa sinir1 kaygisiyla ve farkli baks
agilarint literatiire kazandirmak gayesiyle ¢alismada yer verilmemektedir. Ayrica, Orta Cagdaki
Engizisyon tecriibesinden dolay1 ve 6zellikle Avrupanin yasadig: laiklik ve modernlesme ¢abalar1
ile birlikte, dinden kopan ekonomik teoriler ortaya ¢ikmaya baslamaktadir. Bir baska deyisle,
calismanin icerigi acisindan, dinin 6zellikle Orta Cagdaki “ekonomiyi etkileme giici’, Yeni¢ag’
la ekonominin “dini etkileme giictine” doniigmesi, ¢alisma a¢isindan ¢ok daha 6ncelikli bir siire¢
olarak dikkate deger olarak kabul edilmektedir.

Dinin insanliga faydali veya zararli olup olmadig1 uzun siiredir devam eden ve tartigmali bir
konudur. Dinin faydali olmasi, sosyal yanhiigindan hareketle, iyilikler, giizellikler, dogru
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tutumlar ve hakkaniyetli davranislar icermesine dayanmaktadir. Diger yandan, dis gruplara
kars1 catismay1 ve ayrimciligi tesvik ettiginden hareketle, zararlar icerdigi de ifade edilmektedir
(Lane, 2021: 1).Ayrica, bireyin dini inanclara sahip olmasiyla, {ilke insanlarinin dini inanglarim
kurumsallastirmas: arasinda, ciddi teorik ve uygulama farkliliklari mevcuttur. Bu noktada
dinin bireysel mi kitlesel mi oldugu konusu da giindeme gelmektedir. Bu konunun detaylarina
girmeden politik ve hukuki sistemi kontrol degisken olarak ele alinmasiyla, “cumhuriyetle
yonetilen laik iilkelerde din, bireyseldir; dinle yonetilen, teolojik iilkelerde din, kitleseldir”
biciminde ¢ikarimda bulunmak makuldiir. Calismada, bu noktada sosyolojik a¢idan laiklik
kavramini kontrol degisken olarak almakla, Hiristiyanlik tizerindeki keskin ¢izgiyi agiklamakta
fayda vardir. Orta Cagdaki uygulamasinda oldugu gibi dinin sosyal, hukuki ve politik anlamda
baskin rol oynamasi haricinde, Hiristiyanlik biinyesinde “din ve devlet islerinin ayr1 tutulmasr”
olan laiklik kavraminin varlig: rahatsiz edici olmamaktadir. Bir baska deyisle, politik anlamda
devlet yonetimi ve hukuki anlamda yasal yonetim icin, Hiristiyanhk karsit bir goriis ileri
stirmemekte, iilkenin politik ve hukuki agidan yonetiminde aksam meydana getirecek bir unsur
olmayip, Hiristiyanlik’ a aykir1 bir durum olarak ortaya konulmamaktadir. Uygulamada, kilisenin
ekonomik giicti (Vatikan'in zenginligi), varsayimsal olarak goz ardi edilirse, Hiristiyanligin
teorik icerigi, sosyolojiktir; yani Hiristiyanlik “halk i¢cindir”. Calismanin icerigiyle ilgili olmasa
da, bu noktada, Hiristiyanlik ve Mislimanlik arasinda karsilastirmali bir a¢iklama yapmak
uygundur. Hiristiyanlik, basitce, kendi dini-igsel ritiielleri agisindan sadece pazarlari kiliseye
gitmek ve kiliseye bagis yapmak agisindan sosyaldir. Fakat Miisliimanlik’ ta, {slam Dini agisindan
sosyallesme, “giinde” bes vakit olarak mevcuttur. Belirtmek gerekir ki caligmada, halkin fiili
olarak, pazar ayinlerine veya camide vakit namazlarina gidip gitmemesi dikkate alinmamakta,
“teorik bazda ve ritiiel olarak” her iki dinin ortak bir kiimede karsilastirilmasi amaglanmaktadir.
Daha detayl: bir incelemeye tabii tutuldugunda, Hiristiyanlik’ ta “hukuk” ifade eden “kurallar’in
olmadig gozlemlenebilmektedir. Oysa Miislitmanlik’ ta hukuk, asli kaynaklar (Kur'an-1 Kerim
ve Hadis-i Serifler) referans gosterilerek, alimlerce “Fikih” olarak tezahiir etmektedir. Bir baska
deyisle, Hiristiyanligin sosyallesmesi, kiliseye yardim toplamak ve Pazar ayinlerine katilmak
biciminde “ibadet” ile sinirlidir. Oysa Miislimanlik, sadece “bireysel” olarak ibadeti icermedigi
gibi, Fikih (Islam Hukuku) sayesinde bir “devlet diizeni” niteligindedir. Ayrica, Hiristiyan olarak
dogan bir kisinin, kiliseye, kutsal ii¢li’ ye veya Isa’ ya dogrudan saldirisi olmadigs siirece, kilise
tarafindan diglanmasi s6z konusu degildir. Giinah Cikarma islemi ile bireysel giinahlarini itiraf
ederek, giinahlarindan armmasi dahi séz konusudur. Ailesi tarafindan, dogdugunda kilisede
vaftiz edilerek, kilise kayitlarina gecirilen bir kisinin, bagka bir dine ge¢mesi durumunda kilise
kayitlari silinmemektedir. Oysa Misliiman anne ve babadan dogan bir ¢ocuk, camide kayit altina
alinmadig1 halde, yetiskin oldugunda, Islam Dini yerine baska bir dini segmesi, Miisliimanlik’
ta “miirted (dinden dénen)” olarak ifade edilmekte ve “katli (6ldiiriilmesi) vaciptir (giiclii bir
kural)”. Bu nedenle, ilerleyen baska ¢alismalarda laikligin Hiristiyanlik’ ta kontrol degiskeni
olarak alinmasi miimkiin iken, Miislimanlikta, Miisliman'lar icin laiklik (“din tercihindeki
Ozgurlik” olarak el alindiginda) olmadig: i¢in (onun yerine karsilik gelen kavram Miirteddir)
Islamiyet’ le yonetilen iilkelerde laiklik kontrol degisken olarak da alinamamaktadir. Alinmast
durumunda, cumhuriyetle yonetilmesine ragmen, din devleti olmamasina ragmen, Tiirkiye gibi
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tilkelerde “laiklik” kavrami, “dinsizlik” olarak algilanmaktadir. Ciinkii Islamiyet, sadece “sosyal”
bir sistem olmayip, Fikth (Islami Hukuk) sayesinde “hukuksal” bir sistemdir. Bu agamada,
tilkemizde 1923’ den bu yana “Cumhuriyetle yonetilmeyi savunmak’, “laik devleti istemek” ve
hatta “piir hukuk devleti olabilmek” hala nihai bir karara ulasmayan, zor ve sancili bir siiregten
“gecisi” ifade etmektedir.

Calisma ii¢ temel kisimdan olugmaktadir; ilk kisimda, Hiristiyanhk dininin 6rnek alinarak,
ekonomi bilimi diisiince tarihi (iktisadi diisiince tarihi) baglaminda, “olgu” olarak din-
ekonomi iliskisi, daha ¢ok ekonomi diisiince ve ekonomi bilimi tarihi boyutunda ekonomi bilimi
ile Hiristiyanhk arasindaki iligkiye yogunlagmaktadir. Ikinci kisim, ekonomi bilimi baglaminda
(iktisat tarihi), “olay” olarak din-ekonomi iliskisi, literatiirde, ekonomi bilimi ile din arasindaki
iligkiyi aragtirmaktadir. Ugiincii kisim, ekonomi bilimi, ekonomi tarihi ve ekonomi diisiince
tarihi baglaminda, din dig1 faktorlerin ekonomik olgu ve olay olarak ekonomik gelisme tizerindeki
etkisi, ekonomi bilimi diisiince ve tarihi baglaminda din disi ve ekonomi disi faktorlerin ekonomik
gelisme tizerindeki etkisi arastirilmaktadir.

Calismada “dinin kaynagini veri” olarak alip, ¢aligmamin kapsaminin sinirlandirilmasi adina,
“arastirilmamasi” uygun bulunmaktadir.

Politik Ekonomist olarak, agirlikli olarak sosyoloji bilimi dalinda incelenen din-ekonomi iligkisini
el almak, oldukea biiytik bir risktir. Ctinkii 6ncelikle sosyoloji ve ekonomi bilim dallarinin amag
ve arag farkliliklar1 mevcuttur. Bu farkliliklar, 6zellikle sosyoloji bilimi okuyucusu agisindan
oldukga yadirgayicidir. Fakat politik ekonomistler icin bu “yadirgama” nadirdir. Ciinkii onlar,
Keynes’ in “dort ekonomistin oldugu yerde, bes ayr1 fikir vardir” 6zdeyisini ¢ok iyi bilmektedir.
Diger yandan, politik ekonomistin en zayif oldugu bir alanda ¢alismasi, sosyoloji bilimine karsi
“meydan okuma” olarak algilanabilmektedir. Caliymada, ikinci nedenden dolayi, sahsen hi¢
gekingenlik duyulmamaktadir; zira Farsca “lider, 6nder” anlamina gelen “hoca’lar, elestiri ve
onerileriyle caligmaya biiyiik katkida bulunmaktadir ki bu durum da, gerek bilimsel ¢caliymanin

gercek anlamini ortaya koyan, gerekse de ¢caligmaya emek veren bilim insaninin Kigisel gelisimine
ciddi bir katkidir.

2. Literatiirde ve Kronolojide Es-Anli, Ekonomi Bilimi ve Din iliskisi

Ekonomi Bilimi Literatiirii son otuz yildir, cografi, tarihsel ve kiiltiirel faktorlerin disinda,
iretkenlik ve kisi basina gelir gibi ekonomik biiytime ve kalkinmanin uzun vadeli etkilerine daha
fazla odaklanmaktadir (Wang, Lin, 2014: 277).Oysa ekonomi i¢inde yasadig1 sosyolojik, hukuki,
politik ve kiiltiirel hayattaki gelismeleri de dikkate almak zorundadir. Bu ¢aligma ile ekonomi ile
sosyoloji bilimi arasindaki din faktorii, Hiristiyanlik 6rneginde ve Avrupa ekonomi tarihinde
arastirilmaktadir.

Ingilizcedeki “religious”, “din” kelimesinin kokeni, Latince “Religare”, “gecmise baghlk” veya
“baglanma” kelimesine dayanmaktadir (Rivers, 2006: 518).Sosyolojik bir faktér olarak din,
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Eski Ahit” ten beri gelen kiiltiirel yapinin 6nemli bir pargasidir. Diinya {izerinde mensuplarinin
yogunluguna gore, ilk dérde giren dinler, Yahudilik, Hiristiyanlik, islam ve Budizmdir (Greenfield,
2007: 493).

Insanin davransglar: iizerinde dinin etkilerinin aragtirilmasi, sosyoloji literatiiriinde her zaman
incelenen bir konudur. Ornegin, Hinduizm’ in zevk, diinyevi bagari, gorev ve dzgiirliik gibi dort
temel Ozellikle insanlar1 iyi yagamaya yoOnelttigine inanilmaktadir. Bu 6zelliklere sahip olmayan
insanlarin arzularinin engellenmesinin, o insanlarin can sikintisina, kizginliga ve cehalete
yoneltecegine dair iddialar da mevcuttur (Hattwick, 1999: 524). Diger yandan, ekonomi bilimine
gore bireyler temel olarak ti¢ temel psikolojik giidiiye dayanan davranislara gore, rasyonel, adaptif
veya siirii-kitle psikolojisine gore hareket etmektedir. Bu ii¢ davranig modelinin farklilagtig1 nokta,
bireysel se¢imlerinde herhangi bir somut zorlamaya maruz kalip kalmamas, 6zgiirce segim yapip
yapmamasi ve karar almasidir. Bir bagka deyisle, Rasyonel, Adaptif ve Siri-Kitle Psikolojisine
Dayali Davranis Modellerinde birey, goriiniiste tercihlerini kendi istek ve arzular1 dogrultusunda,
herhangi bir zorlama olmadan yapabilmekte ise, bu tutum ve davranis, realitede gegerli
degildir; birey kendisi karar vermis gibi goriinmekteyse de, adaptif ve siirii-kitle psikolojisine
dayali davranis modellerinde bilingsizce etki altinda kalabilmektedir.’Bu noktada, galismada
Hiristiyanlik dininin “toplumsal davranislar” ve ekonomi tizerindeki etkisinin tarihsel boyutunu
aragtirmakta fayda vardir.

Avrupanin ekonomi tarihinin baslangici olarak ele alman tarimla yerlesik hayata gecisinin
sonucunda, 6zellikle milattan 6nce 4 ve 5. yiizyillarda tarim ve zanaatkarliktaki tiretim fazlasinin
ticarete yonelmesinin ilk drnekleri Greko-Romen diinyasinda goriilmeye baslanmaktadir. “Antik
Yunan Donemi” de denilen bu dénemde, site-polis devleti ortaminda, koleligin varligi, emek
hareketliligini kisitlamaktadir. Para, hesap birimi ve miibadele araci olup, kisir ve verimsiz olarak
kabul edilmektedir. Platon ve Aristonun mal, mallarin kullanim ve degisim degerleri, paranin
roli ve isboliimi kavramlarindaki agiklamalari bilinen ilk ekonomik gériislerdir. Bu ekonomik
goriglerin icinde, St. Thomas Aquinas gibi rahip ve disiiniir gibi, iiretimden kazanilmayan
veya emegin sonucu olmayan kazanglar, yani paradan kazanilan tefeciligin ve ticaretin hos
karsilanmamasi, “ekonomi ile inancin ilk defa beraberce hareket ettikleri nokta’dir (Aktaran
Roberts, 2015: 258).

Kapitalist ekonominin koékeni, basit olarak incelendiginde, dogu medeniyetlerinin aksine,
Avrupanin ekonomi bilimi tarihine gore, topragin ozel miilkiyet ilkesi ve antik Yunan’ dan-Orta
¢ag’ dan beri gecerli olan tarimsal iiretim yapan (kirsalda yasayanlar)ve toprak sahibi (kirsalla
baglantis1 olup sitede yasayanlar)iliskisine dayali iiretim iligkisi olarak iki temel belirleyici
unsura sahip oldugu gézlemlenmektedir. Uretim araglarindan toprakta dzel miilkiyet, servet
(baslangictaki sermaye, ilkel sermaye) birikiminin temelini olusturmaktadir. Ayrica kapitalist
ekonominin isleyis mekanizmasindaki ilke, Anayasal Iktisadin kurucusu J. Buchanan da belirttigi
gibi, yoneten (devlet) ve yonetilenler (hane halki ve firmalar) arasindaki miicadele ve rekabete
dayanmaktadir (Aktaran Buchanan, 1949: 496).Diger yandan, Hiristiyanligin gelismesinde,
diisiiniirlerin katkilar: etkilidir. Bu diisiiniirlerden 6zellikle Aristo'nun Incil’ e uygun gériisleri
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dogrultusundaki fikirlerine gore, ekonomi, aile ekonomisi olup, belirli bir normatif ¢ercevede,
adil fiyat, normal kar, milkiyet, servetin elde tutulmasi ve kullanimi, fakirlik ve dagitim
esitsizlikleri, para 6diing verme, ticari kar ve tefecilik konularini kapsamaktadir (Gotsis, 2013:
44).Paray1 verimsiz olarak kabul eden Aristo’ ya, St Thomas Aquinasnin tefeciligin yasaklanmasi
yoniinde destek vermesiyle beraber Greko Romen Felsefi Teorisyenleri, din ve ekonomi
iliskisinde, Havranin, Kilisenin ekonomik yasami kontrol etmesini savunmaktadir (Roberts,
2015: 259).Gorildugi gibi, bu donemde Avrupa ekonomi bilimi tarihinde, ekonomi ve din,
birbirlerine ragmen, farkli kurallar ¢ercevesinde varliklarini devam ettirmektedir. Bir bagka
deyisle, o donemde “faiz” konusunda olumsuz goriislere ragmen, “yesil guha bezle 6rtiilit masalar
seklinde” ilk bankalar, bankerler sayesinde, Judaizm (Yahudi Hukuku) ve Hiristiyanligin en giiclii
oldugu Italya’ da, ortaya cikmaktadir. Bu durum, Avrupa Ekonomi Tarihi agisindan, kapitalizme

>«

giden yolun daha en basinda, “dini” goriislerin “ekonomik ilerlemede” “resesif” bir rol oynadig1

bigiminde yorumlanabilmektedir.

Ekonomi bilimi agisindan tarihsel siirecte, antik Yunan Ekonomisinin ardindan gelen antik
Roma Ekonomisi iki yonlii politika tarafindan sekillendirilmektedir; ilk politika, tarimsal
kaynaklarin vergilendirilmesi, digeri ise ticari faaliyetlerin hakim segkinler sinifinin lehine olarak
gerceklestirilmesidir. Bu siireg, 6zel miilkiyetin ve iiretim faktorlerinin esit olmayan dagiliminin
zenginler lehine uygulanmasiyla, siniflar arasinda ayirimcilikla ve ekonomik sémiirtiniin kii¢iik
bir azinlik tarafindan gerceklestirilmesi ile sonu¢lanmaktadir. Antik Roma déneminin siniflari
arasindaki gelir, zenginlik ve gii¢ dagilimi hayati bir 6nem kazanmakta; ekonomi, akrabalik ve
politika ile i¢sel olarak iligkilendirildigi i¢in, ger¢ekligin otonom alani veya adaptif kurum olarak
diisiiniilmemektedir (Gotsis, 2013: 45). Bu asamada fakirligin, Pagan Inanglar1 ve Yahudilik
inanglari gercevesinde “ruhun siikinete kavusmast igin fakirligin olumlu etki” yaptig1 yoniindeki
inang sayesinde, sosyal acidan ekonomik sinif farkinin “kolay kabullenebilirliligi’nin saglanmig
olmast ve 6zellikle ekonomik agidan giiglii olmak isteyen krallara halk izerinde ilk defa “kutsanmig
kisi” imajiyla mesruiyet ve politik gii¢ kazandirmistir. Bu siiregte, milattan sonra birinci yiizyilin
ortalarinda kiigiik bir Yahudi Grubu, Yahudilik'ten farkli olarak ve Yahudi olmayan diinyaya
agilmaktadir. Dérdiincii yiizyihin baglarinda, Hz. Isanin bir Yahudi olmasindan dolayr basta
mezhep niteliginde olup, sonradan dine déniigen Hiristiyanlik, Roma Imparatorlugu sinirlart
icerisinde, Romalilar'in pagan inanglarini yok ederek, imparatorun da onay1 ve korumasiyla,
imparatorlugun tek dini haline doniigmektedir (Ferrero, 2008: 73).

Hiristiyan kilisesinin “teorik boyutu” hosgorii ve kapsayicilik 6zelligi tasimasina ragmen, “tiyelik
politikas1” diglayicidir. Ozellikle bu geliski ilerleyen zamanlarda Avrupa Tarihi'nde din savaslarina
ve Hagli Seferlerine yol agmaktadir. Oysa baslangicta, Hiristiyanligin teorik boyutu ile tiyelik
politikast uyumlu olarak ¢alismis ve Hiristiyanlhigin kapi kapr dolagilarak, ozellikle kadinlarla
baglayan yayilimi, imparatorluk sinirlarinda hizlanmaya baglamistir. Nihayetinde kirsal
kesimde yagayan, okuma yazmast olmayan tarim calisan: aileler ile sehirlerde yasayan zengin
ve aristokratlarin olusturdugu, okuryazar olan kitle arasindaki ortak noktanin Hiristiyanlik
olmasi, Imparator Julian'in bu iki grubu medyan vatandas (ortalama vatandag; oy gokluguna
sahip vatandas kitlesi) olarak dikkate almasiyla, Hiristiyanlik, politik giice, etkili bir destek olarak
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ortaya ¢ikmaktadir (Ferrero, 2008: 78). Ozellikle bu donem, Hiristiyanligin halkin iizerinde sosyal
acidan gii¢ olmasindan dolayi, politikanin “mesruiyetini’, “kutsanmishigini” saglayan bir arag¢
olarak etkin ve giiglii olmaya basladig1 bir donemdir. Bu arada ekonomik diizenin baslangicinda
tarimsal isgiici ve koruyucu (asker) olarak kullanilan kolelik kurumunun, Hiristiyanlikta
sorgulanmamasi, ekonomik sistemdeki iliskilerde ve politik agidan yoneten icin mesruiyet
saglayan bagka bir neden olarak tercih edilebilir bir durum olarak ortaya ¢ikmasini elestiren
Schumpeter (1954) (Aktaran Roberts, 2015: 259), Hiristiyanligin bireysel davranigta sosyolojik
olmaktan ¢ok, ahlaki reforma yoneldigini ve kilise gibi kurumlarin ise mevcut ekonomik ve
sosyal diizene uyum sagladigini belirtmektedir. Schumpeter, bu agiklamasiyla feodal donemde,
kilisenin “mezarin bu tarafinda (diinyada) cennet vaat etmedigini” belirterek, kilisenin kendi
tarimsal kolelerinin oldugunu ve ekonomik kazang saglamak igin, kiliseye ait topraklarda tiretim
yapmak icin bu kolelerin kullanilmasini zimni olarak agiklamaktadir (Aktaran Roberts, 2015:
259). Siirecin gelinen agamasinda, politik gii¢ (krallar) ve ona destek veren dinin (kilise) ortak
menfaatleri ekonomi ile saglanmustir. Bir bagka deyisle, din sayesinde halkin sahip oldugu sosyal
giicil, kilise krali (politik giicit) “kutsayarak” desteklemesinin dogal sonucu olarak, hem dinin
hem de politikanin ekonomik anlamda giig sahibi olmak istemesidir.>

Kronolojik olarak feodal dénemde, Orta Cagda Avrupa, nispeten istikrarli bir tarimsal ve
kentsel bilyiimeyi yasamaya baslamaktadir. Kentsel {iretken faaliyetin temelinde, kurumsal
tekeller, tiyelerin korunmasi, kalite standartlar: ve fiyat istikrarini saglayan bir tir birlik olarak
loncalar ortaya ¢ikmaktadir. Loncalarin ilk etapta Ticari Kapitalizme giden yolda Sosyalizm’i
temsil eden bir gorev yapmakta oldugu sdylenebilmektedir. Bu arada kilisenin sosyal kurumlarla
olan iliskileri de, kiltiirel kaynasmay1 hizlandirmaktadir. Diger yandan feodalizmin savagei
kiiltiirii, manastir topluluklar, tarikatlar ve ticari sirketler, rasyonel ekonomik organizasyonlar1
sekillendirmektedir. Ozellikle kilise-manastir érgiitiiniin ciddi oranda servete sahip olmast
bir yandan eko-politik arenada dikkat ¢cekerken, diger yandan da kurumsal reform girisimleri
biciminde ortaya ¢ikan miicadeledeki i¢ cekismelerin siddeti artmaktadir. Skolastik teolojinin en
yiksek noktasinda ve feodalizm baglaminda, uluslararasi ticaretin biiytimesi ve Merkantilizmin
iilke politikalar1 olmasi karsisinda, din ve ekonomi arasindaki bag, ilk defa zayiflamaya
baglamaktadir. Merkantilizm yani “Tiiccarlarin Desteklenmesi’, A. Smith’ in (1799) ifadesiyle,
Merkant'in (tiiccarin), 16. yy’ da, “vergi” biciminde ticaretin ciddi bir kazang¢ “kapis1” oldugunun
kesfedilmesiyle baslayan, Avrupadaki devletlerin iilkeleraras: ticareti ve dolayisiyla tretimi
destekledigi, zenginligin altin ve giimiis sahibi olmak anlaminda dikkate alindig1 ve 6zellikle
tiiccarlarin devletge imtiyaz sahibi oldugu bir donemdir. Ozellikle Islam Dini’ ne mensup
topraklarda Hiristiyanlarin ve Yahudilerin ticarete avantajli erisimine sahip olmasi ve Yahudiler’
le 6zdeslesmis  uluslararasi bir sistemde tefeciligin kismen kaldirilmasi, baslayan Yenicagin
gostergeleri olarak gozlemlenmektedir (Roberts, 2015: 259).Bu asamada Judaizmdeki (Yahudi
Hukuku) ekonomi anlayist hakkinda birka¢ 6nemli noktay: belirtmekte fayda vardir. Her
kutsal din inananlarina ‘cennet’ olarak, vaat edilmis topraklar1 sunmaktadir. Kutsal dinlerden
olan Judaizm’in kutsal kitab: Tahan, diger diinyada “siit ve bal akan cennet” ile, halka “vaat
edilmis topraklar1” bildirmektedir. Ayrica, icinde yasanilan bu diinya i¢in de, fetih ile kazanilan
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topraklarin kabilelere fethe katkilar1 oraninda dagitimini éngérmektedir. Fethedilen topraklar,
calisip kazanilarak elde edilmis topraklar olmadig: gibi, bu topraklarin miilkiyetlerinin gerekgesi,
Tahan’ da belirtildigi gibi, “Tanr’ ya ve mutlak otoritesine ve emirlerini yerine getireceklerine soz
vermelerine” dayanmaktadir (Aktaran Greenfield, 2007: 494). Bir bagka deyisle, Tahan” a dayali
Teolojik Devlette miilkiyetin esasina yonelik objektif bir kriter sunulmamasindan dolay1, “Tanrr’
ya verilen s6z” olarak, Teolojik Devlet’ teki ilk sorun olarak, “séz 7iin, afaki, soyut ve muglak
bir gerek¢enin uygulanabilir, test edilebilir ve dogrulanabilir yontintin olmamasidir (Greenfield,
2007: 494). Tahana dayali Teolojik Devlet de gecen, fethedilen topraklari ekip bigen sahiplerinin,
topragin sonuna dogru kalan kismini hasat etmemeleri, oradaki tiriinlerin “yolcu ve fakirlere”
birakilmas: 6nerilmektedir. Dolayisiyla Tanri, fakir insanlarin bakiminin ve gozetimini, o
toplumun toprak sahiplerine birakmakla, sosyo-ekonomik bir sistem emretmektedir. Boyle
bir toplumda fakirlerin, topraklar {izerinde miilkiyet, emek agisindan olmayan ama tanrisal
bir “hak” olarak gordiikleri uygulamalar, Teolojik Devlet yonetimine 6rnek olarak ortaya
¢ikmaktadir. Tahanda “toprak sahiplerinin hasatlarinda topragin sonuna dogru olan kisimda,
hasat yapmamalar” emredilirken, aciliyet iceren ihtiyaclari i¢in ihtiya¢ sahibi olanlarin, toprak
sahibinin hasadini beklemeyip, araziyi talan etmesi uygulamalarinin gériilmesi ve buna karsi
Tahan’ da bir yaptirimin olmamasi, Teolojik Devlet’ te karsilagilmasi muhtemel diger sorunlarin
ikincisidir. Fakirlerin bu durumda ¢alismamasi, tiretime katilmamast igin hakli bir gerekgeye sahip
olmasi teolojik devletin kaynaklarin boliistimiindeki en biiyiik agmazidir. Hasat sonunda payiny,
“teolojik nedenlerle” zaten alacak olan fakirlerin, ¢caligmak ve tiretime katilmak i¢in gerek¢esinin
olmamasi, toplumda ¢aligmadan elde etmeye yonelik goriisiin kabul gérmesine yol agmaktadir
(Greenfield, 2007: 494). Bu durum, ekonomik giidii olarak Judaizm ile Hiristiyanligin farkl rol
oynamasi sonucunu ortaya ¢ikarmaktadir. Bir bagka deyisle, Judaizm’in “tembelligi” tesvik eden
bir inan¢ olmas1 diisiincesinin yayginlagsmasi, “caliymanin 6nemli gorildiigi” Hiristiyanligin
gliclinii arttirmustir. Bu minvalde, Orta ¢ag’ 1n sonlarina dogru, yasanan Judaizm ve Hiristiyan
inanglariin ¢atigmasinda, Hiristiyanligin baskin ¢ikmast ve Bizans n temel ekonomik
fikirlerinin alt yapisi olan Roma hukuku ve kilisenin Canon kanunu ile iligkili olarak, Helenistik
donemin politik gelenekleriyle i¢ ige gegmis velncil’ deki erken Patristik miraslariyla* daha derin
bir sirekliligi yansitmasina ragmen, ¢ok farkls bir sosyal ve kiiltiirel baglamda birlesmesinden
dolay, finans ve devlet idaresi meselelerine odaklanmamaktadir (Gotsis, 2013: 44). Boylece para,
banka ve finans faaliyetleri Judaizm’ in kontroliine gegmektedir. Buna ragmen,ilgingtir. Isa, tiim
kutsal dinler tarihinin ortak noktas: olan zengin ve giigliilerin adaletsiz tahakkiimlerine kars,
politik ekonomide radikal bir doniisiim baglatmistir. Hanson ve Oakman (1998), aghigin, sefaletin
ve yoksullugun, kiracilik iligkilerinin, bityiik toprak agasina veya efendilige olan bor¢lulugun bir
islevi olarak goriilebildigi ve bor¢ sdzlesmelerinin yasal olarak uygulandigi bir sosyal diinyada, Hz.
Isa’ nin varhigini ve tebliglerinin, o dénemde bir 6zgiirliik ve sefkat politikasi olarak algilandigini
ifade etmektedir (Hanson, Oakman, 1998; 3).

Hz. Isa'nin varliginin, Roma ve Herodian® gii¢ politikalaryla ilgili olup, bu durum da isbirligi
ve fedakarliga dayanan bir ekonomik diizeni kurmaktadir. (Gotsis, 2013: 46). Fakat bu diizen
yukarda da belirtildigi gibi para, banka ve finans disindaki ekonomik faaliyetleri yani tarimsal
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{iretimi ve ticareti kapsamaktadir. Ayrica, Hz. Isanin kurdugu bu diizen, ilerleyen yillarda, 1776’
da A. Smith tarafindan “koleligin” ve “sinif farkinin” sorun olmamasi, bilakis sermaye birikimiigin
gerekli oldugunun savunulmasiyla diistinsel erozyona ugramaktadir. Diger yandan da Avrupanin
Merkantilizmi yasadigi donemlerde uluslararas: ticaretin bityiimesi, reform ve Ronesans
Hareketleri’ ile Hiristiyan alemi icindeki birligin bozulmasi ve paylasilan dini degerlerle birlesen
istikrarli topluluklarin yok edilmesiyle karsilagilmaya baslanmistir. Boylece, Hiristiyanligin aldig1
en biiyiik darbe, “birakiniz yapsinlar, birakiniz gegsinler” slogani ile ekonomik 6zgiirliigiin,
politik ve sosyolojik anlamda Kkitlelerce yayginlasmasi, devrimsel ve bagkaldir1 olarak ortaya
¢ikmaktadir. Yani, Klasik Okul’ 1a® bu dénem bir anlamda, ekonomi ve dinin, yollarini ¢ok keskin
gizgilerle ayirdig1 bir donem olarak agiklanmaktadir (Roberts, 2015: 259).

Daha sonrasinda, sanayi devrimi ve kitle tiretim doneminin yayginlasmaya bagladig1 erken
sanayilesme doneminde daginik gorisler, bireysel teoriler ve yaklagimlar, ekonominin bilim
olmas1 yoniindeki ilk adimla, A. Smith’ le okullar etrafinda birlik olmaya baslamaktadir. A. Smith,
literatiire bir taraftan temel kavramlari, kavramlar arasindaki iligkileri ve bu iligkilerin ekonomik
gerekeelerini kazandirirken, diger yandan zimni olarak dinin, agik olarak erdemin ve ahlakin
6nemini vurgulamaktadir. Hatta “adil fiyat, adil ticret, normal kar, gizli el” ile erdemin karla esit
oldugu bir diinya goriigiinii savunmaktadir. Bu asamada kismen dini veya ahlaki bir destekle,
politik ekonomi, yiikselen bir girisimci sinif i¢in, yiiksek bir statii saglamaktadir (Roberts, 2015:
260).

Oncelikle, aristokrat ve Katolik bir ailenin oglu olan A.Smith’ e ait ekonomide arz ve talebin
dengesini saglayan goriinmez el kavraminin, Hristiyanhktaki “Tanrmimn eli” kavramindan
kaynakladig1 belirtilmektedir. Tanrrnin Eli kavraminin Incilde dogrudan gegmemesine ragmen
yayginlasmasinin temel nedeni, tanrinin biiyiik ve ilahi bir gii¢ olmasindan dolayi resmedilmesinin
yasak olmasi karsisinda, Onun somutlagtirilmasi adma, Ashburnham Pentateukh El
Yazmalarr'ndaki resimlerdir(Kaplan, 2017: 128). Ashburnham Pentateukh El Yazmalarrnda Habil
ve Kabil’ in kurbanlarini, Tanrrnin Eli’ ne sunmasinin resimle tasvir edilmesi, Hiristiyanlikta
tanrinin somut olarak benimsenmesini kolaylastirmakta ve yayginlastirmaktadir. Ashburnham
PentateukhEl Yazmalarrnda Tanrrnin, el ile tasvir edilmesi, sonrasinda ekonomiyi diizenleyici
gizli ve dogal bir gii¢ olarak “goriinmez el” kavramiyla, ekonomi bilimine yerlesmektedir. Bu arada
sanayi devrimiyle kentlerde ¢aligan siniflarin is¢i ve isveren olarak iki kisma ayrilmasi, Malina
(2001) ve Esler (1994) e gore, dinsel herhangi bir simgeyi ifade etmemekte, aksine ekonomik
nitelikli, kaynaklarin kit olmasi ve sinif (mavi ve beyaz yakalilar) rekabeti arasindaki oyunun,
sifir toplamli bir oyun olmasi itibariyle, “herhangi bir bireyin ve grubun ilerlemesinin yalnizca
bagkalarinin zararina” olacak sekilde oynanmasini ortaya ¢ikarmaktadir (Aktaran Gotsis, 2013:
45).Boylece, birilerinin zararina olacak bigiminde oynanan oyunun, Hiristiyanlhik’ la iliskili veya
dinsel agidan anlaml bir gostergesi mevcut degildir. Dahas, ilgingtir A. Smith’ te, sinifsal fark,
Hiristiyanlikta da var olan, sermaye birikimi agisindan bugiinkii neslin, gelecek nesil igin bir
tiir “fedakarlik” etmesi oldugu icin kabul edilebilirdir. Hz. Isanin tiim inananlar1 igin ¢armiha
gerilmesi bir kefaret olarak, ayni zamanda O’nun bir “fedakdrligi’dir. Dolaysiyla Hz. Isa,
canini ortaya koyarak fedakarlik etmis ise, isciler de isverenler i¢in, sermaye birikimi i¢in, bir
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anlamda gelecekte daha iyi yasam kosullar: i¢im, fedakarlikta bulunarak, ¢aligma kosullar1 zor
bile olsa emek vermelidir. Bylece, Hiristiyanligin kapitalizme destegi Hz. sa’ dan (Katolik ve
Ortodokslardan sonra ki versiyonlar1 olan) 1934’ de baglayan Protestan Ahlaki'ndan ¢ok dnce,
1776’ da “Milletlerin Zenginligi’nde A. Smith’ le ilk defa agiklanmaktadir (Smith, 2007: 23).

Kroneberg ve Kalter’ a (2012) gore, geleneksel ekonomi bilimi (Klasik Ekonomi Bilimi Okulu),
dogrudan din, ahlak ve sanat olarak bir toplumun ekonomi teorisini icermedigini ifade ederken,
Rothschild (1994) da, Adam Smith’ in ekonomi teorisinin, “Dini Rasyonel Secim Teorisi”
oldugunu, ozellikle Tekelci Katolik Kilisesi ve Cogul Protestan Mezheplerinin hayrani olan
D. Hume' dan etkilenmesi ile gercekte asla kurulmayan saf ve rasyonel bir din i¢in, ekonomik
nitelikli bir aydinlanma temeli kurmak gibi bir arzuyla hareket ettigini ifade etmektedir (Aktaran
Zafirovski, 2019: 512, 523).

Klasik Ekonomi biliminin kurucusu olarak sayilan A. Smith’ in piyasalarda dengeyi saglayan
giiciin, “gériinmez elin” veya “sihirli elin”, Incil’ deki “Tanrinin eli” olduguna dair gériislerinin
yayginlasmasi, Hiristiyanlik Dini ile Ekonomi Bilimi arasinda “bilim dis1 faktorlerin® oldugu
konusunu da giindeme getirmektedir. Denis, Tanrinin Eli’ nin “dtinyadaki mutluluk miktarini,
her zaman maksimize edecek sekilde sekillendirdigi’ni agiklamaktadir (Denis, 2005: 1). Bir
baska deyisle, Tanrinin eli, ekonomide, sosyolojide ve psikolojide bir gii¢ olarak rol oynarken,
aslinda bireylerin mutlulugunu maksimize eden bir kuvvet olup, denge meydana getirmektedir.
Dolayisiyla, bireye diisen gorev, tiretim i¢in emek vermesi ve béylece olugan denge sonucu, kendi
payina diisen mutlulugu kabul etmesidir. Smith (1759), “Ahlaki Duygular Teorisi (The Theory
of Moral Sentiments)” isimli eserinde, Tanrinin Elinin bireyleri “sonsuz bir sanatla, kétiiden
iyiye dogru egittigini” ifade ederek, bireylerin eylemlerinin her zaman arzu edilen toplumsal
davraniglara yol agacagini iddia etmektedir (Denis, 2005: 2). Bu agidan Ekonomi Biliminin
kurulmasinda teolojik ve hatta psikolojik faktorlerin zimni olarak, olduk¢a dikkate alindigi
sonucuna varilabilmektedir. Ornegin iiretim faktdrlerinin ¢oguna sahip olan, fakat her zaman
bir suikasta veya zehirlenmeye maruz kalabilecek bir krala gore, “yol kenarinda giineslenen bir
dilenci” daha “giivenli’dir. Boylece, fakirler kendi paylarindan memnuniyet duymalidir (Denis,
2005: 3). Diger yandan, A. Smith’ in ¢ikar kavraminin sosyolojik anlamda gegerli olmadig,
insanlarin kendi ¢ikarlarini takip ederken, temelde bes engelle karsilasildig: belirtilmektedir.
Csikszentmihalyi (1993), bu bes engeli, bireylerin atavistik (atalarinin geleneklerine diiskiinliik)
duygulari, bireyin kendi ¢ikariyla tutarsiz diirtiileri (toplumsal benlik kavramindan dogan
veya kendi kisisel karakterinden kaynaklanan), bireyin ¢evresinde avcilarin varolmasi (bireyin
amaglarina karsi olan diger bireyler), bireyin ¢evresinde parazitlerin olmasi (bireyin ¢ikarlarindan
karsiliksiz faydalananlar) ve memler (bireyin ¢ikarlarina aykiri olan sosyal kurumlar ve fikirler)
olarak saymaktadir (Aktaran Hattwick, 1999: 517). Bir baska deyisle, birey kendi ¢ikarini
kollarken yalniz degildir ve gogu zaman rasyonellikten uzak, adaptif bir birey olarak, ¢ikarlarina
karst olan sosyal kurum veya bagka bireyler nedeniyle ve hatta kendi sartlanmalariyla, nesnel
olmayan duygu, diigsiince ve bagimliliklariyla hareket etmektedir. Bu dénemde ekonomik
ihtiyaglara gére niifusun belirlenmesi goriisiiyle Anglikan din adami T. Malthus’ un fikirleri
ortaya ¢tkmaktadir. Kotiimser bir ekonomist olan Mathus, niifus ve gida tiretiminin esit oranda
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artmadigini, niifusun geometrik artisina kargilik, tarimsal tiretimin aritmetik artiginin, belirli bir
slire sonra, tarimsal liretimde kithigin bas gosterip, agligin kaosa neden olmasina yol acacagini
ve bu yiizden niifus artis hizinin kontrol edilmesi gerektigini iddia etmektedir. Literatiirde dinin
ekonomideki giiciiniin savunulmasina kargin, yasanan gercek hayatta, sanayilesmede kadin ve
¢ocuklarin on iki saate varan uzun ¢alisma siirelerine ve diisiik {icretlere tabi tutan, seri iretime
dayali fabrikalarin ortaya ¢ikmasi ile benzeri goriilmemis sosyal bir bozulma, is¢i sinifinin gegim
kaygisina diigmesi, bireyler tizerindeki ruhbanlik sinifinin giiciiniin azalmasina, dinin etkisinin
zayiflamasina ve atalarla olan baglarin kopmasimaneden olmaktadir (Roberts, 2015: 260).

“Tanr: tarafindan onaylanan bir sistem” olarak tarim sektoriintin daha ¢ok bilinmeyen doga
olaylarina ve hava kogullarina kuvvetle bagli olmasina ragmen, calisan kitlenin sanayiye kayip,
ticretli is¢i sinifina dontismesi “insanlar tarafindan onaylanan bir sistemin” ortaya ¢ikmasina
yol agmaktadir (Roberts, 2015: 260). Bu noktada, tarimda insanlarla beraber olan Tanri, sanayi
ile birlikte insanlardan uzaklagmaktadir. Baeck’ e (1994) gore, bir yanda zenginligin kii¢tik
bir azinligin elinde yogunlagmasi ve sosyal gruplar arasindaki esitsiz dagilim, diger yanda
Hiristiyanlik’ ta fakirligin 6viilmesi ve zengin ve yoksul ayriminin dogal olduguna dair gorisler,
bireylerin geliskiye ve inanglarini sorgulamaya yonelmesine neden olmaktadir(Aktaran Gotsis,
2013: 41).Bu arada, is¢i sinifinin yagam kosullari, zenginler ve yoksullar arasindaki ugurumun
derinlesmesi ve is¢i smifinin bir kilisesinin olmamas1 Hiristiyanlik Dini'ne hakaret olarak
algilanmakta ve T. Chalmers ve takipgileri tarafindan, Ingiliz Hiristiyan Sosyalistleri ve kitasal
Din Sosyalistleri sanayilesmede dinin roliinii yeniden arastirmaya baglamaktadir (Aktaran
Roberts, 2015: 260).

Literatiirde, toplumsal siniflar1 zengin ve fakir gibi “catigan” gruplar olarak nitelendirmek yerine,
yumusatilarak, bireylerin ekonomik davranislarini, “toplumsal hiyerarsinin neresinde olduguna
gore belirlenmesi”, 6zellikle Tomer (1996)’ de “Yenicag sosyo-ekonomik tercih olusumu boyutu”nda
ve Ho (1998)’ da “insan dogasinin ve kisisel gelisiminin modeli’nde incelenmektedir (Aktaran
Hattwick, 1999: 518).Boylece, o dénemde, Hiristiyanhigin Ingilizlere ait bir din oldugunun
iddiasiyla baslayan ve genis kitlelerce kabul goren gortistin, Bilimsel Sosyalizm’ in gelisimi
agisindan yeni bir olgu olup, teorik diizeyde, Ingiltere’yi din ve sanayi isbirligi ile yiikseltmesi
amagclanmaktadir (Roberts, 2015: 260). Bu noktada, bu dénem, ekonomik nedenlerle, ¢alisanlarin
motive edilmesini saglamak i¢in dinin kullanildig: bir donem olarak 6zel bir 6nemi haizdir.

Yenicagin gelisiyle K. Marx (1848), Max Weber (1904) ve W. Sombart (1913) gibi distiniirlerin
on dokuzuncu yiizyll ve sonrasinda kapitalizmin kurumsallasmasinda, ekonomik biiytimede
sosyolojinin ve dinin etkilerini analizde ciddi etkileri olmugtur (Wang, Lin, 2014: 277).Marx ve
Weber’ in sahip olduklari tek ortak nokta, “kazanma hirsinin burjuvazi tizerindeki agirliginin
artmast” yoniindeki soylemleridir. Marx, on sekizinci yiizyilda aydinlanma ¢ergevesince
entelektiiel cevrelerde dinin ikinci plana atilmasini insanhigin ger¢ek kurtulusunun temeli
olarak varsaymaktadir. Boylece Marx din ve ekonomi iligkisinin tartigtlmasinin bir 6neminin
kalmadigini agiklamaktadir. Ozellikle Marx’in dinin, bireyler iizerinde, bireysel diisiinme ve
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hareket etme kabiliyetini yok ederek, bireyleri “afyon etkisi” ile uyusturmasy, literatiirde devrimsel
bir agiklama olarak ortaya ¢ikmaktadir (Aktaran Roberts, 2015: 260).

Max Weber, Marx’ 1n Sosyalizmi’nin, Liberal Protestan Avrupa’ nin kiiltiirii ve toplumu agisindan
bir tehdit oldugunu ifade etmekte ve kapitalist iiretim tarziyla “diinyevi Protestan cilecilik”
anlayisinin yakinliklar: oldugunu iddia etmektedir. Literatiirde, sanayilesmeyle dogan “kapitalizm
ruhu’nun 6zellikle reform Hiristiyan geleneginde ¢ok tartisilan Protestan Etigi arasinda baglanti
kurmak geleneksel bir yontem olarak ortaya ¢ikmaktadir. Weber” in ¢alismasi tek tanrili dinlerle,
ticaretteki kar arzusunu Hindistan’ a uygulamaktadir. Bu durum, hayatini ¢alismaya adamak
ve hayatin zevklerinden kagmak arasinda bir tercih olarak ortaya ¢ikmaktadir. Diger yandan,
ekonomik hayattaki Kapitalizm ve literatiirdeki Marksist Soyalizm’ in biiyiimesine en 6nemli dini
tepki, Roma Katolik Kilise’ sinden gelmektedir. 1891” de papalik ansiklopedisi, Rerum Novaruny
u yaymnlamaktadir. Fransa® da Devrimci Katolik Kilisesi ve sonrasinda Sovyet Rusyasinda
Ortodoks Kilisesinde, papalik 6gretisi sermaye ve emek arasindaki tarihsel ¢ekismeye karsilik,
kilisenin 1liml bir rol ustlenecegini ifade ederek, “is¢i ve isveren haklarimin, karsihkly olarak
kabuliiniin insanligin tek ve mesru hedefi olarak kabul ettigini” sanayilesmede Din Doktrini olarak
aciklamigtir (Roberts, 2015: 260).Bu arada, Protestan ahlakinin ekonomik biiyiimeye katkis,
Incil’ in 6gretilerinin ekonomik refah igin, hayati 6nem tagiyan ve daha iyi egitim yoluyla beseri
sermayeyi ortaya c¢ikarmaya yardimci oldugu yoniinde goriisler de literatiirde yayginlagmaya
baslamaktadir (Wang, Lin, 2014: 279).

1936 yilina gelindiginde, ekonomi biliminde yildiz1 parlayan Keynes' in goriislerinin Anglikan
William Kilisesi tarafindan desteklendigi goriilmektedir (Roberts, 2015: 260).

Ikinci Diinya Savasrnin ardindan kismen gerileyen KeynesyenGariisler, M. Friedman’la baslayan
ekonomi bilimi literatiiriindeki Monetarizm (Parasalcilik), Reagan-Thatcher dénemiyle
giiclenmeye baglarken, Roberts (2015), bu gelismeleri, din cephesinden Yeni Hiristiyan Sagin
ideolojisi, hem “gériinmeyen ele” duyulan zimni inanci, hem de Greko Romen’ den gelen
Hedonizmy’ e (hazcilik) iliskin tiim stipheleri ortadan kaldirmaya, dini inanglarin “yoksullar”
i¢cin makul bir segenek olarak goriilmesine yol agmakta oldugu bigiminde yorumlayarak karsi
¢ikmaktadir. Gergekte, politika, ekonomi ve sosyoloji bilimlerinin kirilma noktasini gosteren bu
donemde, bir yandan ekonomi bilimindeki devlet¢i politikalar1 savunan Keynesyen Goriisler,
diger yandan 6zel sektorii destekleyen Yeni Klasik [ktisatcilar arasindaki gatismaya, Yeni Hiristiyan
Sag, Liberaller’ e destek vererek, tarafini belirlemektedir. Yalniz bu noktada, sosyolojik anlamda
goriigleri degerli olan Yeni Hiristiyan Sag’in, Politik Iktisat baglaminda Yeni Klasik iktisat'in atast
olan Geleneksel iktisat” taki ve dolayistyla A. Smith’ deki sinif farkini ve “yoksullarin kefaret”ini
reddetmesi, diisiinsel anlamda literatiire ciddi bir katki olarak dikkate alinabilmektedir. Bu
arada, Tawney, Weber’ in goriislerini on yedinci yiizyil Ingiltere’ sine uygulamaktadir ve Birinci
Diinya Savasi ile II. Diinya Savagi arasindaki donemde ekonomik ve sosyal krizde, Fizyokrasi’
den (Iktisadi dogalcilik, Fizyokrat Diisiince) gelen ilk dzgiirliikgii diigiinceleri elestirmektedir
(Roberts, 2015: 260).
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1950’lilerin basinda bir firmanin kurumsal finans avukati olan Louis Kelso, “Ikili Ekonomi Uretim
Siireci” adin1 verdigi sistemde, sermayenin ve emegin esit oneme sahip oldugunu ifade etmesine
ragmen, sanayi devriminden o giine kadar sermayenin verimlilik kapasitesinin, emeginkinden
daha fazla arttigini agiklamaktadir. Bir baska deyisle, tiretim siirecinde sermaye daha fazla
kazanirken, emek daha az kazanmaktadir. Ayrica, sermaye kazanci biiyitk miktarda borglanmaya
dayanmaktadir. Bu durum, aslinda kapitalizmin farkli bir ytziinii gostermektedir: emegin
daha az, sermayenin daha fazla kazanmasina ragmen, bor¢lanma dolayisiyla sermaye birikimi
kullanilamamaktadir. Bir baska deyisle, kapitalizm bir sistem olarak, kendi diizenini devam
ettirebilmek i¢in emegi de sermayeyi de kullanmaktadir. Bor¢lanma yontemi takip edildiginde,
ilk asamada bankalar ve sigorta firmalari, ikinci agamada hisse senedi ve bonolar yani menkul
kiymet borsalar: ile karsilagilmaktadir. Eger bankalar, sigorta firmalar1 ve borsa olmasaydi,
bireyleren temel yiyecek, giyecek ve barinak ihtiyaclarini karsilayarak, ancak yoksulluk seviyesinde
yasayabilecekken, ekonomik kurumlar ve bor¢lanmaya dayali sermaye birikimi sayesinde daha
yiiksek refah diizeylerinde hayat siirmeyi saglamaktadir (Greentield, 2007: 498).

1962’ ye kadar Hiristiyan ve Marksist Sosyalistler arasinda bilimsel bir temasin izlerine
rastlanmamaktadir. On yil sonrasinda, ger¢ek anlamda hiimanizm olmaksizin, Hiristiyan
ve Marksist Sosyalistler, Protestan Teolojisi ile Revizyonist Marksizm arasinda bir sentezi
somutlagtirmak yoniinde Almanya’ da, politik teoloji dogmaktadir. Politik teolojinin ilk somut
ornekleri Orta ve Latin Amerika’ da uygulanmaya calisilirken, Tkinci Vatikan Konseyi ve 1968
Medellin Piskoposlar Konferansrndan sonra, hizlisanayilesme ve kentlesme baglaminda “Kurtulus
Teolojisi” ortaya ¢ikmaktadir. Kurtulus teolojisi, Marksist goriisten kaynaklanan elestirisel bakig
agilarini da ortaya ¢ikarmaktadir. Orta ve Latin Amerika’ da Kurtulus Teolojisinin ekonomi bilimi
acisindan‘yoksullar icin segenek’ tizerindeki vurgusu, Roma Katolikligi ile Pentekostal Protestanlik
(Kutsal Ruh’ a verdikleri 1srarli 6nem ve Vaftiz islemine karsi ¢ikmalar: ile taninmaktadirlar)
arasindaki ayriligi, kuvvetlendirmektedir. Kiiresel ekonomide zenginligin dengesiz dagilimimin
temsili yoluyla kapitalizmin en radikal teolojik elestirisi, “giinah ¢ikarma” meselesi konusunda
ortaya ¢ikmaktadir. Roman Katolik savunucusu ve kurtulus teolojisinin elestirmeni Michael
Novak, ‘sihirli bir kapitalizm’ yazmaktadir. Insanlik, Sosyalizm’ in saf ve ¢ocukea ‘ditgiini’ (yanlis
biling) terk etmeli ve hayati bir ekonomik ger¢ekligin kalbinde olan yabancilasmanin evrensel
gerekliligini kabul etmelidir. Her birey, her birinin ‘Demokratik Kapitalizmin' ‘bos tapinagr
ile karsilastig1 bir gecit téreninden ge¢mek zorundadir: bu ¢agdas ‘ruhun karanhk Gecesidir.
Berger vd., Novak tarafindan atfedilen kapitalizmin efsanelestirici bir giice sahip oldugunu
reddetmektedir (Aktaran Roberts, 2015: 261).Novak’ 1n agiklamasi, ekonominin gidisatinin,
kapitalizmin sonucunun olmadigini ifade etmektedir. Bir bagka deyisle, kapitalistin daha fazla
kazanmasi icin “iiret - tiiket - iiret — tiiket” sirkiilasyonunun aslinda, zenginler i¢in “hayattan
uzaklagma ve ruhun karanhga” stirtiklenmesi, “her seyi olanin, hicbir seye ihtiya¢ duymamasr”
sonucu, bireyin “boslukla” karisilacagi anlamina geldigini agiklamaktadir. Diger yandan, bireylere
“ne is yapacagy, ne iiretip, ne tiiketecegi konusunda” segme hakk: vermesinden dolay1 Kapitalizm’
i Demokratik olarak niteleyen Novak, fakirler i¢cin de, Kapitalist Sistemi’ n esitlik ilkesine
dayanan Sosyalizm’ den ¢ok farkli oldugunu, esitsiz gelir dagilimi nedeniyle, fakirlerin sisteme
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yabancilagtigini agiklamaktadir. Gergekte, Novak, gelir dagilimi ve Kapitalizm arasindaki iliskiyi
incelemesinin baglangicinda hata yapmaktadir. Kapitalizim’ deki esitsiz gelir dagilimi, ekonomik
acidan bir tercih degil, “zorunluluktur”; bir bagka deyisle, kapitalist yeniden tiretim yapabilmek
i¢in, maliyetlerini distik, trettigi Grtnlerin fiyatlarmi yiiksek tutmak zorundadir. Boylece,
emek piyasasinda emegini satan “fakirler” olmasa, kapitalist yeniden iiretim yapamayacak,
tiretim olmadig: icin de “fakir’lere ticret 6deyemeyecektir. Bu agidan bakildiginda, Kapitalizm
demokratik degildir; hakim gii¢ kapitalisttir. Kapitalizm’ in “tapinagi’nin “bos olmas1” dogaldir;
¢iinkii sermaye birikiminde baskin gii¢ kapitalisttir. Fakat fakirlerin sisteme yabancilagmasi da
miimkiin degildir; ¢tink fakirler de hayatlarini devam ettirmek igin kapitaliste, onun verecegi
ise ve licrete muhtagtr.

1648 deki Vestfalya Barist ile Avrupadaki din savaslarinin sona ermesine ve politika ile
diplomaside laikligin 6n plana ¢ikmasina ragmen, 1970’lerden sonra diinya politikasinda dini
hareketlerin canlandiric etkisi goriilmektedir (McDougall, 2020: 24).

1977’ de Sah Muhammed Riza Pehlevinin, ABD bagkani J. Carter’ 1 yemekte agirlayip, ABD’nin
giiclii bir miittefiki oldugunu belirtmesinin iizerinden on ii¢ ay ge¢misti ki, Iran’ da yonetimi
Seyyid Ruhollah Humeyni devralmaktadir ve teokratik bir Islam Cumhuriyeti Devletini
kurmaktadir. Afgan Miicahitleri Sovyet Kizil Ordusuna meydan okumakta, Filipinli Katolik
kilisesi, Ferdinand Marcos rejiminin yikilmasinda etkili olmaktadir. Lutheran Kkiliseleri, Berlin
Duvarrni deviren Dogu Alman protestolarini tesvik etmekte ve 6zetle 1972 ile 2009 arasinda 48
tilkenin demokratiklesmesinde, dini kisi ve kurumlar énemli roller oynamaktadir (McDougall,
2020: 24).

Hiristiyanligin kendi arasindaki mezhep catismalarinda uzlagma saglanmasi adina, 1980’lere
gelindiginde, Papa II. John Paul’ un ¢abalariyla Ansiklopedik Yillik ve 1990’larda Centesimus
Ansiklopedik Yillig1 kabul edilmektedir (Roberts, 2015: 260). Ayrica, 1990’larda dini gelismeler,
politik ve yasal bir analiz yerine, daha ¢ok kiiltiirel bir analiz olup, bu dénemde kapitalizm ve
sosyalizmin “esitsiz olmalaridan dolay:” yapilan elestiriler tizerine yogun lagilmaktadir (Roberts,
2015: 260). Ayrica North’ un ¢aligmalariyla ekonomik gelisme siirecinde dini, gelenekler,
ideoloji ve davranis kurallari, giderek daha fazla taninan gayri resmi 6zellikler olarak goriilmeye
baslanmaktadir (Wang, Lin, 2014: 277).

Bu arada literatiirde, “Dinsel Kayirmacilik Yaklagimi” nin 6zel bir tiirii olan, Dinsel Partizan
Kayirmacilik Yaklagimi {izerine ciddi ¢alismalar yapilmaktadir. Bunlardan ilki, LaPorta ve
digerleri (1999), Paldam (2001), Ko ve Moon (2014) tarafindan, niifusun baghlik oranina gore,
secimlerde Protestanlik Mezhebinin olumlu roliinii arastirmaktadir. Ikincisinde, Alesina ve
digerleri (2003), Kitschelt ve Wilkinson (2007) ve Wang ve Kolev (2019) tarafindan, niifusun
ozellikle etnik agidan ayrigsmasinin olumsuz etkilerinin incelenmesi s6z konusudur. Berggren ve
Bjornskov (2013) tarafindan da yiiksek dindarlik diizeylerinin olumsuz roliiniin analizi yapilarak,

ticlincii aragtirma bi¢imi ortaya konmaktadir (Aktaran Patrikios, Xezonakis, 2019: 2). ***
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Roberts’ a gore Tanr1 “Iktisat¢1” olup, Protestan Hiristiyan Teolojileri, din ve ekonomik yasamla
ilgili, ticaret ahlaki, diiriistliik ilkesi ve kiliseye vergi vermenin onemi gibi konular agisindan ek
agiklamalara sahiptir. Son zamanlarda, savunulan merkez solun kiiresel olarak etkili ‘Ugiincii
Yol politikasina, Hiristiyan Sosyalizm’ inde bir canlanmaya ve bireyi “ticaret ahlakina uymayan
davransslar1 agisindan” “pismanlik/ nedamet “gostermeye yonelik devam eden kampanyalar eslik
etmektedir. Bu post-Keynesyen ve post-komiinist aktif kapitalizm, girisimcilik hevesi ideolojisini
yonetimcilik ve amansiz sosyokiiltiirel ‘modernlesme’ ile birlestirmeyi amaglamaktadir. ‘Ugiincii
Yol’ paradoksal sonuglarla da olsa, ekonomik yasamdaki dini faktoriin artan goze ¢arpmasina

katkida bulunmaktadir (Roberts, 2015: 261).

Bir bagka deyisle, Uciincii Yolda, bir yandan Tanrr’'nin ekonomik giicii destekledigi, ekonomideki
diiriistliik ilkelerinin olmasi gerektigi savunulurken, A. Smith’ e ait Klasik iktisat ve O’nun yeni
versiyonu Monetarizm reddedilerek, ekonomide politikanin ve dinin miidahaleci ve baskin
rol oynamas: gerektigi iddia edilmektedir. Ugiincii Yol goriisiiniin ekonomik hayattaki bagarist
¢ok zayiftir. Ciinki Kapitalizm’ in giicti kapitalden (sermayeden) gelmektedir ve Kapitalizm
bencildir. Kapitalizm giicii paylagsmaz; paylasirsa, sermaye birikimi olmaz, sermaye pargalanir,
sistem yikilir. Kapitalizm, kilisenin ve dinin sermayesini talep etmekte ve iiretimde ¢arklarin
donmesini saglayan “yag” olarak kullanmaktadir. Fakat karsiliginda ancak kardan hisse verir;
yeniden tiretim i¢in ayirdig1 birikimden, giiciintin asil kaynagindan fedakéarlik etmez. Ayrica
politika da, kilisenin ve dinin giiclinii énemsememektedir; ¢linkii politika yapici i¢in, 6nemli
olan “oy toplayarak” “se¢ilmektir. Din ve kilisenin toplum igindeki agirlig1 zayif, cemaati tiim
oylar1 kapsamadig: i¢in, politika yapict da iktidar giiciind, kilise ve dinle paylasmamaktadir.
Diger yandan, Ugiincii Yol, diigiinsel anlamda, “gdriinmez el” kavramiyla dine kucak agan
A. Smith’ e de ihanet ederek, hasm1 Miidahaleci Keynesyenler’ e “yaranmaya” ¢alismaktadir.
Ozellikle Miidahaleci kisminda aktif rol oynamak isteyen Ugiincii Yol taraftarlari, ekonomi
bilimi literatiirii agisindan “ihanet” icinde olmasi, “oy ¢ogunluguna sahip olmaksizin” politikada
s6z sahibi olmak istemesi ve boylece kapitalistin tizerinde Orta ¢ag’ da oldugu gibi hakimiyet
kurarak, “kisisel kazan¢” saglamaya caligmasi, bastan kaybedilen bir oyuna girmeleriyle
sonuglanmaktadir.

1999 yilina gelindiginde, Sosyo-Ekonomi’ de, Davranissal Ekonomi’ nin Ilerlemesi Dernegi,
Amerikan Hukuk Okullar: Birligi ve Sosyo Ekonominin Ilerlemesi Dernegi olmak iizere iig
profesyonel akademisyen orgiitii bagarili konferanslar diizenlemektedir. Biligsel devrimle, yontem
bilim agisindan uzun zaman nesnellik ardindan sosyal bilimlere “dinsel zihni geri getirmek”
amaglanmaktadir. Bu ¢ercevede milenyumla birlikte yogunlasan Schwartz (1998), Earl (1988)’ le
baslayan Psikolojik Sosyo-Ekonomi, Amitai Etzioni (1988) ile baslayan Sosyolojik Sosyo-Ekonomi
ve Solo (1967), Castells (1996) ile baglayan Hiimanist Sosyo-Ekonomi olarak {i¢ temel yontem
iizerinde ciddi ¢aligmalar baslamaktadir (Aktaran Hattwick, 1999: 512).

Psikolojik Sosyo-Ekonomi, ¢aligma alanini ekonomik ve politik giigle sinirlandirmaktadir.
Sosyolojik Sosyo-Ekonomi, ¢aligma alanini, ekonomik ve politik giice ideoloji faktoriint de
ekleyerek genisletmektedir. Hiimanist Sosyo-Ekonomi, psikolojik ve sosyolojik sosyo-ekonomiyi
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dikkate alirken, gii¢ ihtiyact ve bagkalarini manipiile etme gibi psikolojik faktorleri de
onemsemektedir. Ayrica, deneycilik ve proaktif politikayla baglantili olarak, iyi toplum arayisinda
verimlilik, biiylime ve gelisme, esitlik, gtivenlik, 6zgiirlik ve kendini gergeklestirme (veya
mutluluk), dogal cevrenin korunmasi, siyasi ortamin korunmast ve topluluk ortamlarimin
korunmast amaglarina sahiptir. Arastirmalar sonucunda ekonomik sorunlardan 6zellikle
igsizligin, cinsiyet ayirimi gozetmeksizin ne kadar uzun stireli maruz kalinirsa, o denli 6zgiiven
kaybina yol a¢tig1 bulgusuna erisilmektedir (Hattwick, 1999: 526).

Degisimin ve parasal degerin diinyanin ve insan hayatinin tiim yonlerine atfedilmesi olan
metalastirma, ekonomik islevin merkezi olmasi ve dogal ya da igsel degerlerin her zamankinden
daha marjinal hale gelmesi ve sadece piyasa degerlerine indirgenmesi sonucu amansiz bir sekilde
gelismektedir. Kiiresel yonetimcilik, arabuluculuk, pazarlama teknikleri ve isi yonetmek i¢in ‘neo-
Fordist’ organizasyonun uygulanmas, elestirel egitimin rasyonel egitimle yer degistirmesi yoluyla
insanlarin homojenlesmesini hizlandirmaktadir. Bilgi teknolojisi, tiim ‘sermaye’ bi¢imlerinin
dolagim hizini, uzay zaman sikistirmasinin yeni ‘isaretler ve uzay ekonomilerinde’ yaygin kiiltiirel
sonuglar, kapitalizmin yumusatilarak, dontsttriicii bir kiiltiirel giicle asilanmaktadir (Roberts,
2015: 261).

Bu kogullar altinda, din dili ve teolojik kelime dagarcig1 ekonomik ve kiiltiirel giictin ifadesi i¢in
kaynak haline gelmektedir. Bu nedenle, daha 6nce bat1 bilincinin merkezinde var olan ‘tanriya
atfedilen’ ‘her yerde bulunma, ‘her seye kadirlik; ‘her seyi bilme’ ve ‘anliklik’ gibi terimler, bu tiir
doniisimler i¢in belki de tek uygun kavramsal kategorilerdir. Dini alan, ekonomik hayatin bu
devam eden doniistimleriyle iligkili olarak yeniden eslenebilmektedir. Rasyonel se¢im teorisinin
dini davranisa uygulanmasi, Yenicag 6z dinlerle’ uyumlu kiiresel pazar yeri uygulamalari, ana hat
Hiristiyanligin yonetilmesi ve pazarlanmasi, Hiristiyan koktendinci ‘refah teolojisi’ neo-pagan
‘doga dini’ ve ekolojik dindarlik, din ve ekonomik yagamin aktif ve bazen kargilikli olarak geliskili
bir sinerji iginde oldugunun gostergesidir. Sonug olarak gelismis modernitede tek bir kapitalizm
ruhu yoktur ancak din ve maneviyat arasinda artan farkhilasmanin belirledigi baglamda gok
sayida yakinlik ve gizli anlasma vardir (Roberts, 2015: 261).

Giinitimiizde, Hausman ve McPherson (1996) ¢alismasi, dinden ¢ok ahlakin 6nemli oldugunu,
bir toplumda 6zgiirlige, adalete ve esitlige dayali sistemin, politik demokrasi ve rekabet¢i piyasa
sistemiyle birlikte iyi yagamay1 saglayabilecegini ifade etmektedir (Hattwick, 1999: 525).

Brown ve Taylor (2007), yaptiklar1 ¢alismada egitim ve kiliseye devam arasinda pozitif bir iligki
oldugu sonucuna ulasmaktadir (Wang, Lin, 2014: 279).

Gelecege dair umutlar, bekleyisler ve arzular dikkate alindiginda, modern diinyada, modern ve
post modern kosullar bazen yakin, ancak sorunlu bir bitisiklik icinde bir arada var olmaktadir.
Marjinal olmaktan nesnelerin diizenine kadar, bilingli ekonomik rasyonalite, artik bircok
‘yasamin’ kendisi olmakta, ‘ekonomik yasam, ‘gercekligi’ 6ziimseme, dontistiirme ve kiiresellesmis
bir potada kaynastirma egilimine ge¢mektedir. Bunun disinda elestirel bir ideoloji veya direnis
siyaseti agisindan dayanak noktas: yokmus gibi gériinmektedir. Sozde ‘tarihin sonundan’ sonra,
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Steven Bruce ve Bryan Wilson gibi 6nde gelen din sosyologlar1 kaginilmaz bir sekiilerlesme/
laiklesme stireci tarafindan nihai yipranmaya tabii olarak dini temsil etmeye devam etmektedir
(Roberts, 2015: 261).

Dinin emirleri, ekonomi bilimi agisindan Avrupa ve Uzak Dogu insanlarinin tamamen
teslimiyetini saglayacak kadar giiglii bir motivasyon aracit olmamasina ragmen, Ortadogu ile
Amerika Birlesik Devletleri ve Rusyadaki muhafazakar Hiristiyanhigin kapsayici siyasi giici,
Hindistan’ da muhafazakar Hindu milliyetciliginin yiikselen hakimiyeti, Asyadaki pan-Islami
hareketler ve Sri Lankanin ve daha pek ¢ogu Giineydogu Asyanin, ekonomi politigi tizerindeki
Budist kontroliindeki toplumlar agisindan dinin ekonomi itizerinde bir canlanma meydana
getirmesi de g6z ardi edilmemelidir (Roberts, 2015: 262).

Cagdas diinyanin ekonomi politigine, ekonomileri diizenleyen, bireylerin ve gruplarin servetini
belirleyen ve ekonomik olarak yikici savaglari koriikleyen Kkitlesel siyasi hareketlerin etkisi
hakimdir. Bir baska deyisle, ¢ok uluslu sirketlerin hammadde ve pazara sahip az gelismis
iilkelerde gergeklestirdigi yatirimlar dolayisiyla artan giicii, politik anlamda kendisine destek
saglamaktadir. Gintimiiz diinyasinda Kapitalizm, glictinii arttirmak igin artik sadece politikadan
destek almaktadir. Diger yandan dini hareketlerdeki degiskenlik, belirsizlik ve farkli din tiirleri
arasindaki rekabet, ekonomi ve politikaya karsi giiciinii zayiflatmaktadir. Ornegin Amerika
Birlesik Devletlerindeki Muhafazakar Hiristiyan hareketler, ekonominin kuralsizlastirilmasinda
ve insan faaliyetlerinin ¢evre ve iklim tizerinde sonuglari oldugunu inkar etmede kilit bir rol
oynamaktadir. Hindu milliyet¢iliginin Hindistan’ da benzer bir rol oynadig goriilmektedir.
Boylece ekonominin igleyisine zarar vermektedir (Roberts, 2015: 262). Ayrica, dini hareketler,
ayni zamanda cinsiyet ayrimcilii yapmasi, kadinlarin ekonomik servetini baltalamaktan, egitim,
saglik hizmetleri, ulusal ve kiiresel ekonomi i¢in 6nemli olumsuz ekonomik sonuglarla ulasim ve
temel ozgiirliiklere erisimlerini engellemekten sorumlu olmasindan dolayi, sosyolojik agidan da
sempatik kargilanmamaktadir. Din, arzuladig: giicii elde etmek i¢in ¢ogunluga sahip olmadig:
gibi, sosyolojik anlamda halkin arasinda boliiciilik yapmasindan dolayr da ciddi elestiriler
almaktadir.

Yirmi birinci yiizyll ekonomisi firmalari, insanlarin gelirleri varsa, beslemeye, giydirmeye ve
barimndirmaya yonelik faaliyet gostermektedir. Kapitalist ekonomi, giiciinti kitliktan almasina
ragmen, Klasik Iktisat’ a gore, “her arzin kendi talebini yaratmasi” kanununun (Say Kanunu),
dindeki yansimasi olan “Tanrrmin kithgm olmayacagi yoniinde verdigi s6z”, ig¢inde yasanilan
gercek hayattaki ekonomiye uymamaktadir (Greentield, 2007: 500).

Diger yandan Lane (1991), piyasanin, ekonominin iyi yasamak veya mutluluk 6zelliginin “6znel
bir iyi olus duygusundan” kaynaklandig1 i¢in, bireysel deger yargisi icerdigini, bireyin yasadig1
hayattan tatmin olmas ve kisisel 6z saygisinin gelismesi ile iligkilendirilebildigini agiklamaktadir
(Hattwick, 1999: 524).

Allardt (1993)" de Helsinki Yaklasimi olarak bilinen agiklamasiyla, iyi yagamin kosullarini
“sahip olma, sevme ve varlik olarak” saymaktadir. Bireyin “sahip olduklarinin” ozellikle
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maddi ihtiyaglarini karsilamasi niteligi olup, bireyin bunun bilincinde olmasi durumunda iyi
yagayabildigini aciklamaktadir. Sosyal ihtiyaglar1 karsilama i¢in bireyin sevme 6zelliginin olmasi,
hayata olumlu, gelecege giivenle bakilmasi agisindan 6nem arz etmektedir. Bireyin varlik olarak,
kisisel gelisimi acisindan topluma ve ¢evresine kars: faydali olabilmesini, toplum i¢inde 6zgiin
bir birey olarak kisisel bir konuma sahip olmasi ve toplumda bir sayginliginin ve soziiniin gegerli
olmasini ifade etmektedir (Aktaran Hattwick, 1999: 524).

Grier (1997), arastirmasinda, agirlikli olarak Katolik olan 1spanyol, Fransiz ve agirlikli olarak
Protestan olan Ingiliz kolonilerini inceleyerek, dinin kolonilerin ekonomik biiyiimesinde etkili
oldugunu, 6zellikle Protestanligin gayri safi yurt i¢i hasilatini pozitif yonde ve anlaml olarak
etkiledigini tespit etmektedir (Wang, Lin, 2014: 279).

Handy (1997), kapitalizmin iyi yasama midahale yoluyla, paranin ara¢ olmas: yerine amag
olmas, diisiik standartlara sahip olan piyasalarin yayginlasmasi, piyasalar arasinda farklilagmanin
derinlesmesi, piyasalarin ozgiirliikleri géormezden gelmesi, acimasiz rekabetin stres, anksiyete,
panik atak ve depresyon gibi psikolojik sorunlara yol agmasi, kisisel ¢ikar olarak gosterilenin
aslinda kapitalist sistemin ¢ikar1 oldugunu ve sonugta kapitalist sistemin, doyumsuzlukla “A¢
Ruh” (The Hungry Spirit) meydana getirmesi anlamina geldigini ileri siirmektedir. Diger
yandan kapitalizmin yaraticilik, segim, sorumluluk, ahlak ve toplum gibi iyi yasama gétiiren bazi
erdemleri “uyaricr” bir etkisinin de, oldugunu belirtmektedir (Hattwick, 1999: 524).

Diinya milenyum ¢agina gegis yaparken, R. Grier (1997), R.J. Barro ve R. McCleary (2003) ve
M. Noland (2005) gibi teorisyenler yaptiklar1 deneysel ¢alismalarla din ve ekonomik biiyiime
arasindakiiliskiyi dogrulamaktadir. Barro ve McCleary (2003), 59 iilkenin verilerini dikkate alarak,
ekonomik biiylime ve din arasindaki iliskinin pozitif yénde oldugu sonuglarina ulagmaktadir.
Noland (2005)’ in galismasi, dini baglilikla ekonomik basar: arasinda pozitif bir iliski olduguna
dair sonuca ulasmaktaysa da, yapilan nicel analiz, din tiirlerinde saglam bir katsay1 saglamakta
basarisiz olmaktadir (Aktaran Wang, Lin, 2014: 279).

Pryor (2007), calismasinda Islam Dininin ekonomik biiyiimeye dost ya da diisman olmak
acisindan anlamli bir etkiye sahip olmadig1 bulgusuna ulagmaktadir. 2010°lu yillardan sonra,
Woodberry (2012) in ¢aligmalariyla da modernitenin ve kapitalizmin kiiresel bir kiltiir
yayilimi saglayarak, toplumlarin sosyo-ekonomik ve kiiltiirel yapilarina nasil adapte olabildigi
aragtirilmaktadir (Wang, Lin, 2014: 279).

3. Giiniimiizde Din ve Ekonomi Bilimi iliskisi

Piyasa sistemi, sosyal kurumlarin destegi olmadan fonksiyonel degildir (Gotsis, 2013: 43).
Kurumlarin 6nemi 6zellikle kurumsal ekonomi ve radikal ekonomi bilimi ile ortaya ¢ikmaktadur.
Douglas North (1990), Yeni Kurumsal Ekonomi Bilimi dogrultusunda, ekonomik olan ve olmayan
kurumlarin (Mem) etkisini aragtirmaktadir. Jaeger (1994), “Ejderhay: Ehlilestirmek” le de zit bir
bakis agisini, bireyin ekonomik kalkinmasindan dolay: ortaya cikan, gevreye yonelik tehdidin

212



Literatiirde Ekonomi Bilimi ve Hiristiyanlik iliskisi

onlenmesi konusunu incelemektedir(Aktaran Hattwick, 1999: 519). Jaeger (1994)” in ekonomik
giice sahip bireyin, “ejderha” olarak ozellikle politik ve hukuki giicti de eline gegirerek, ¢evresine
kars1 zarar verecek nitelikte “asir1” kontrol sahibi olmasinin tehlikelerine isaret etmektedir. Bu
noktada yakin zaman medyada karsilagilan bir 6rnek olarak, “ehlilesmeyen/ ehlilestirilemeyen
ejderha” D. Trumpin, Amerika Birlesik Devletlerinin bagkanligini kazanamamasini kabul
etmedigine dair sdylemleri sonucu, taraftarlarinin Capitol binasini isgal etmesi verilebilmektedir.

Dinin sosyolojik bir unsur olarak var olmasindan 6te, devlet ve ekonomi boyutunda yani, politik
ekonomi boyutunda, kralin ta¢ giyme toreniyle kutsanmasi gibi politik yonetime mesruiyet
kazanmasi yaninda, kot hava kosullari, bulasict hastaliklar, savaglar ve dogal afetler gibi halkin
zor zamanlarinda manevi gii¢ olarak, politik yonetici, dini gerekgelerle, din adamlari tarafindan
kullanilmaktadir. Ancak ekonomi ve din arasindaki iligkiyi net olarak ayristirip belirleyebilmek
kolay degildir (Gotsis, 2013: 41).

Harrison' a (1992) gore, bir kiiltiiriin ekonomik temeli, toplumun ¢aligmasina, {ilkeye, insanlarin
refahina getirdigi yeniliklere, yatirimlara yonelen tasarruflardaki artis oranina, kar, sermaye birikimi
ve tretimdeki artigla ilgili lehteki tutumuna dayanmaktadir. Fakat dinlerin bu degiskenlere kars,
farkli tutumlart mevcuttur. Farkli dinlerin, farkli tutumlara sahip olmas, 6zellikle Hacli Seferleri gibi
tarihte din savaglarina yol agmistir. Fakat asil olan dinin toplumsal bir diizen olarak uygulanmasinda
miilkiyet, tiretimden pay alma ve tiretimin degeri konularinda da farkli uygulamalara sahip olmas:
sikitili bir durumdur (Yeager, 1997: 9). Ciinkii ekonominin var olmasinin ve siirekliliginin yegane
temelleri olan bu ii¢ faktorde, toplumsal anlamda diisiince ve eylem birlikteligi zorunludur. Somut
olarak miilkiyet, tiretimden pay alma ve tiretimin degeri konular: 6nemli olsa da, bu kavramlari soyut
olarak, arka planda desteklemesi gereken diiriistliik, hakkaniyet ve adil fiyat ilkeleri mevcut olmahdir.
Aksi takdirde, kapitalist ve emekei ayni ¢izgide menfaat ve amag birligini elde edememektedir.

Cavalli-Sforza ve Feldman tarafindan 1981° de ilk kez aile i¢inde gerceklestirilen sosyallesmeye
“yatay sosyallesme”, toplum tarafindan gerceklestirilen sosyallesmeye “dikey sosyallesme”
denmektedir (Aktaran Ronen vd., 2013: 1130).

1990’1 yillardan beri dikey sosyallesmede 6zellikle dini torenlere katilim, kilisede toplu olarak
dua etmek, dini gruplara mali katkilar, dinin bireyler i¢in ekonomik sonuglari, dini kuruluslarin
davraniglar1 ve dini pazari olusturan cesitli dini gruplar arasindaki rekabet gibi konularla ilgili
olarak yapilan aragtirmalar, Azzi ve Ehrenberg (1975), Iannaccone (1998), Clain ve Zech (1999),
Cameron (1999), Branas-Garza ve Neuman (2004), Gruber (2004), Gruber ve Hungerman (2006)
tarafindan gerceklestirilmektedir (Aktaran Brown, 2009: 37).

Sosyallesme, iyilik, kotiiliik, zarar, fayda, inang, inangsizlik, din ve laiklik gibi tist degerler,
aile i¢inde egitim veya 6gretim, kurum, kuruluglar ve kiiltiir bi¢ciminde toplum tarafindan
gerceklestirilmektedir (Ronen vd., 2013: 1129).

Din, bireylerin degerlerini, degerli gordiiklerini sekillendiren bir gii¢ olmasindan dolayi, toplumun
ayrilmaz bir pargasi olarak ve toplumun ulastig1 refah diizeyini gostermesinden o6te, toplumun
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ne kadar uyumlu olabileceginin de bir gostergesi olarak, toplumun isleyis seklini etkilemektedir
(Wang, Lin, 2014: 278).Dini torenlere katilmak, sosyal destek ve karsilikli yardimlagma amaciyla,
dini gruplara bagis yapmak, sosyal statii ve orgiitsel etki icin dini organizasyonlara katilmak dini
bagliliginin en siradan gostergeleridir (Brown, 2009: 37).Dini davraniglarin bir gostergesi olarak dua
etmenin inceleme konu edilerek ele alindiginda, yapilan arastirmalar duanin yasla birlikte artmasina
ragmen, gelir ve egitim diizeyiyle orantili olmadigini gostermektedir. Dua etmekle ekonomik
degiskenler arasindaki iligski incelendiginde, dua ile ticretler arasinda negatif iliski mevcutken, dua
ile ticret dig1 gelir arasindaki iligkinin pozitif olduguna dair bulgular elde edilmektedir (Brown,
2009: 38).Bu bulgunun teorik alt yapisinda, “bilinmezlik” s6z konusudur. Bir baska deyisle, birey
dua ile dicretinin artmayacaginn bilincindeyken, ticret harici “beklenmedik” bir gelir i¢in, hibe,
piyango veya miras gibi gerekeelerle dua edebilmektedir. Tarimsal tiretim yapan ve yagmur-giines
icin dua eden birey, kent ekonomisinde “licret dis1 gelir” elde etmek i¢in dua edebilmektedir.

Sosyal ayrigmalarda (Hiristiyan ve LGBTQ gibi iki zit toplum) ekonominin kukla degisken
olarak kullanilmasi, Hiristiyanligin faydali veya zararli olduguna dair bazi saglam kanitlar ortaya
koymaktadir (Lane, 2021: 1).

Dinle ekonomi iliskisinde ilk dikkat ceken faktor, teknolojik gelismeye, artan ekonomik
bityiimeye ragmen, fakirligin de artmasidir. Ozellikle Ibrahimi dinlere mensup bireylerin
i¢cinde bulunduklar1 durumu ‘kader’ olarak kabullenmesi ve fakirligin ‘cennetle miijdelenen’ bir
avantaj olarak gosterilmesinden dolayi, etkinlik ve verimlilige dayanan ekonomi politikalarin
uygulanmasini zorlagtirmaktadir (Greenfield, 2007: 493).Spolaore ve Wacziarg (2013), ekonomik
kalkinma ve bityiime {izerinde nesiller arasi aktarilan 6zelliklerin, biyolojik ve kiiltiirel degerlerin
etkisinin olduguna dair bulgulara ulagmaktadir (Wang, Lin, 2014: 279).

Ekonomi bilimi, en basit agiklamayla, insanin {iretim, tiiketim ve boliigiim gibi tiretme siirecinin
basindan sonuna kadar bulundugu zaman diliminde ekonomik faaliyetleri sonrasinda edindigi
kazanimlari, emek, sermaye, dogal kaynak ve girisimci olarak, tiretime katilan tiretim faktdrlerinin,
dretimden aldiklar1 payi, sirasiyla {icret, faiz, rant ve kar olarak dagitimimi yapmaktadir.
Ekonominin bolistimde uyguladigr kurallar ile dinin bolistimde uyguladigr kurallar farklidur.
Caligmanin ilerleyen kisimlarinda ekonominin teolojiye hizmet konusunun oldugu kisimda,
Teolojik Devlet konusunda bu farklilik irdelenmektedir (Greenfield, 2007: 493).

Amerika’ da ve Ingiltere’ de politika yapicinin din-devlet uyumu konusunda gergeklestirdigi
diizenlemelerle, Yunanistandaki diizenlemeler, Sili" deki gibi mezhepsel rekabete karsilik
diizenlemeler, Venezueladaki gibi ‘birakiniz yapsinlar’ c1 diizenlemeler, iilkelere, dinin
yapici arasindaki iliski de degismektedir (Patrikios, Xezonakis, 2019: 2).Cogu arastirma din ve
ekonomik bilyiime arasindaki iliskiyi dogrulamaktaysa da, dini inanglarin ekonomik bityiimeyi
hangi kanallar veya mekanizmalarla etkiledigine dair agiklamalar yeterli olarak net degildir. Bu
konuda genellemelerden ilki, dinin politik tercihinin, yonetim kalitesini ve ekonomi politikalarini
etkilemekte oldugudur (Wang, Lin, 2014: 279).
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Welch ve Mueller (2001), din ve ekonomi arasindaki ¢ift yonli bir iliskiye gore, laik ekonomi,
ekonomiye hizmet eden din, dine hizmet eden ekonomi ve dinsel (teolojik) ekonomi modeli
olarak dort siniflandirma belirlemektedir (Aktaran Gotsis, 2013: 41).

3.1 Laik Ekonomi Modeli

Dinin en az etkili oldugu modeldir. Genellikle gelismis tilkelerde uygulanan bu modele gore
ekonomi ve din arasindaki ayirim, keskin gizgilerle gerceklestirilmektedir. A. Smith’ le birlikte,
dretimde emegin 6n plana ¢ikmasi, servetin meydana getirilmesinde, sermaye birikiminde,
ekonomik bitytimede “emegin iiretime katilmas: oranminda hak ettigini almas:” gerekliligi, Klasik
Iktisat’ 1n temelini olusturmaktadir (Greenfield, 2007: 497).

Ekonomik Insan Modeli ile (homo economicus) ortaya ¢ikan piyasa modelinde dogan rekabetin
acimasizligy, kapitalizmin elestirilen ilk temel konusu olmaktadir. Kapitalizm, 6ziinde daha fazla
dretim ve daha fazla titketimle, insanlarin refah diizeylerinin yiikselecegini savunmaktadir.
Fakat bu savin hakkaniyetligi konusu, stiphelidir. Clinkii kapitalizmin savinin tarihsel agidan
yalanlanmasini, ozellikle sanayi devriminde ¢ogu kadin ve c¢ocuktan olusan isgilerin 12
saate yakin calistirilmasia ragmen, gelir diizeylerinin diisiik olmasi, hatta fabrikalarda seri
tiretimde, ¢alismalarina ragmen sefalet icinde olmalar ile gozlemlenmektedir. Bu gergevede,
politika tarafindan miidahale edilerek, devlet tarafindan, ozellikle 1945 yilindan sonra Refah
Devleti baglaminda sosyal ekonomi politikalarinda asgari {icret, emeklilik fonlari, sigorta
sistemi ve igsizlik 6denekleri gibi uygulamalar kapitaliste zorunluluk olarak getirilmistir. Sanayi
Devrimi sonrasinda da sermaye birikimi artist ile birlikte, sermayenin ulusal gelirin yukardan
asagiya dogru dagiliminda, bireyler tiretime katkilar1 oraninda pay almalar1 saglanarak, artik
yoksulluk kavrami agilmaya baslanmig ve var olan fakirlik kavrami i¢inde olanlarin da gtinden
giine hayatlarini iyilestirme ¢alismalar: da, gerek firmalarca artan iiretime karsilik artan ticret
uygulamalar ile gerekse hukuk ve politika tarafindan da firmalarin kontrolleri, yonlendirmeler,
tegvikler ve zorunluluklar ile gerceklestirilmektedir.

Ekonominin, piyasanin iyi yasama saglayip saglamadigina iligkin tartigmalar da mevcuttur. Bu
noktada 6zgiirliik, esitlik ve kardeslik gibi ti¢ temel 6zelligin var oldugu ve her tiirlii piyasanin iyi
bir toplum igin gerekli oldugu sonucuna varilmaktadir (Hattwick, 1999: 525).

3.2. Politik Ekonomiye Hizmet Eden Din Modeli

Politika, ekonomi ve sosyoloji alanindaki, Jannaccone (1991), Stark ve Finke (2000) gibi baz1
teorisyenler, dinin ekonomiye hizmet ettigi yoniindeki yaklagimlar: dikkate almaktadir (Patrikios,
Xezonakis, 2019: 2).

Bu yaklagimda oncelikle yontemsel olarak, din bireyler i¢in sosyal hayat1 diizenleyen iyi, giizel,
faydali, adil ve mutlu hayati ifade etmesine ragmen, sosyo politik ekonomide ara¢ olarak
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kullanilmasiyla, metalagmaktadir. Dinin ara¢ olarak kullanilmasindaki en biiyiik etken, onun
“sorgulanamaz, yargilanamaz ve oldugu gibi” kabul edilmesi gereken bir dogma olmasidir.
Mensup oldugu dini tanimayan bireyler mensup olduklar: din ile din adina konusan fakat dini
kendi kisisel menfaatleri icin kullanan kurum ve kisilerin ifade ettigi din arasindaki farki idrak
edemeyen bireyler, politik ekonomiye hizmet eden dinin yozlastigini, zayifladigini ve hatta
kendi inanglarini sorgulamaya yonelttigini, ancak ilerleyen zamanda fark etmektedir. Fakat
bu farkindalik, dinin kullanilmasindan dolay1 dinin zarar gérmesi yoniinde degil de, mensup
olduklar: dinin hatali olduguna dair ortaya ¢iktiginda dinin, toplumu birlestiren, faydali, sosyal
ve goriinmez bir bag olmasi fonksiyonu kaybolmaya baglamaktadir. Bu anlamda Platteau (2008)
caligmasinda, iktidarsiz veya asir1 mutlakiyet¢i yonetime sahip iilkelerde, yonetimin krize
girmesiyle, dinin etkisinin arttig1 yoniinde bulgulara ulasmaktadir (AktaranWang, Lin, 2014:
279).

Becker ve Woessmann (2009), dinin, kasit olmaksizin esit olmayan bir insan sermayesi birikimine
yol agmasi anlaminda ekonomik bagari i¢in 6nemli oldugunu savunmaktadir (Wang, Lin, 2014:
279). Bir baska deyisle, “Tanri, insanlari, ne goriintii ne de yetenek agisindan esit yaratmamagtir”
ve bu esitsizlik gercekte ozellikle beseri sermayenin zenginlesmesini sagladig1 gibi, tiretimde
uzmanlasmanin elde edilmesine de katk: saglamaktadur.

Az gelismis tilkelerdeki bireylerin deprem, sel, yanardag patlamasi gibi dogal afetler veya
ortaya ¢ikan salgin hastaliklardan dolay: dine daha fazla yoneldikleri, zayif kurumlara sahip
zayif hitkiimetlerin de bu gibi durumlarda halk: sakinlestirmek, hezeyana sebep olmamak ve
halk: kontrol etmek i¢in dini, dini kurumlari, dini cemaatleri ve faaliyetlerini desteklemektedir
(Hanson, Xiang, 2013: 317).

D’Antonio, Tuch ve Baker (2013) yaptiklar1 ¢aliymada, kutuplasmis oy kullanma davranislariyla,
dinin partizan bagliliklarda nasil rol oynadigini agiklamaktadir (Aktaran Wang, Lin, 2014: 279).

Ayrica, gelir esitsizligi, cevre kirliligi ve resmi yolsuzluklarla kars1 karsiya olan tilkelerde, politika
yapicinin beseri sermaye ve is ahlaki tizerinde etkisi oldugu i¢in, dinin ekonomi tizerindeki etkisi
anlaml olmaktadir (Wang, Lin, 2014: 277).

Diinya iizerinde Hiristiyanlik, Islamiyet, Musevilik, Budizm niifus yogunluguna en fazla sahip
dinler olmalarina ragmen, her dinin kendi igindeki mezhep ve cemaat farkliliklar1 rekabete
neden olmaktadir. Ornegin Hiristiyanligin Protestanlik ve Katoliklik mezheplerine karsin,
bu mezheplerin kendi i¢lerinde de, son iki yiizyillda ortaya ¢ikan Pentekostallar, Mormonlar,
Yehova $ahitleri ve Yedinci Giin Maceracilar gibi gruplar arasinda da rekabet yogunlagmaktadir
(Hanson, Xiang, 2013: 301).

Wang ve Lin (2014), 2006 ile 2011 yillar1 arasinda, Cin’ le ilgili yaptiklar1 ¢alismada, Budizm,
Hiristiyanlik, Taoizm, Islam ve Diger dinlerin, gayri safi yurtici hasila iizerindeki esnekligini
oOlgerek, bazisonuglara ulasmaktadir. Busonuglardanilki, 2006 ile 2008 arasinda din esnekliklerinin
Hiristiyanlik, Taoizm, Budizm ve Islam agisindan artig gostermesine ragmen, diger dinlerin
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azali gosterdigini bulmaktadir. 2008-2011 arasindaki yillarda, Hiristiyanlik, Budizm ve Islam’ in
esnekligi azalma, diger dinlerin esnekligi bariz dl¢iide artis gosterirken, Taoizm’ in ¢ok az bir artig
gosterdigi sonucuna ulagilmaktadir (Wang, Lin, 2014: 286).

Dini kurumlar (kilise) ve cemaatleri arasindaki rekabet, 6zellikle Protestan Hiristiyanliginda
Katolikler’ e, Dogu Ortodoks’ lara ve Anglikanlar1 kapsayacak sekilde 6ncelik verilmesiyle, bizzat
dini hiyerarside azaltilmaya ¢alisilmaktadir (Hanson, Xiang, 2013: 317).

Politik ekonomiye hizmet eden din i¢in teorik ¢ati, Dinsel Kayirmacilik (Clientelism) ve Partizan
Dinsel Kayirmacilik olarak iki temel gruba ayrilmaktadir. Dinsel Kayirmacilik ile Partizan Dinsel
Kayirmacilik arasindaki temel farklilik, Dinsel Kayirmaciligin daha dar kapsamli ve siibjektif
olmasi, Partizan Dinsel Kayirmaciligin daha genis kapsamli ve objektif nitelikli olmasidir. Bir
baska deyisle, bir bolgede meydana gelen ayirimcilik Dinsel Kayirmacilik, bu ayirimeilik biitiin
iilke ¢apinda, bir partinin ana ideolojisi ve kampanyas1 dahilinde gergeklestiriliyorsa Partizan
Dinsel Kayirmacilik olmaktadur.

Dar anlamda Dinsel Kayirmacilik, bir toplumda farkli siniflar arasinda dinsel agidan ayirim
yaparak, belirli gruplarin ekonomik ¢ikarlarini desteklemek yoniinde hareket edildigi zaman
ortaya ¢ikmaktadir. Ekonomiye hizmet eden din, genellikle az gelismis tilkelerde, politika
yapicilara verdikleri desteklerle 6n plana ¢ikmakta ve iilkelerin toplumsal siniflari arasinda baski
ve ¢ikar gruplari olarak ve din pazarlar1 biciminde kendini gostermeye baglamaktadir (Gotsis,
2013: 41).

Genis anlamda Dinsel Kayirmacilik, dinin sosyal kontrol araci olarak kullanilmasiyla olusan, dini
pazar yapisi sayesinde elde edilen demokratik basarinin ve din ekonomisinin ortaya ¢tkmasidir.
Sosyal agidan baskin olan bir dinin veya dinsel kurumun (kilise tiirlerinin, kilise cemaat say1sinin)
devlet politikas1 olarak desteklenmesi durumunda, rekabet¢i olmayan dini pazarlar dogmaktadir.
Dinsel Kayirmacilik’ ta temel degiskenler; din agisindan farkliliklar, ayni dinin i¢indeki farkl
dinsel kurumlarin (kilise tiirleri, kilise cemaat sayzs1), dinin bir pazar olmasi durumunda ortaya
¢ikan rekabetin, hiikiimet tarafindan diizenlenmesi ve politik se¢cimlerde ¢ogunluga sahip olan
dini gortsler i¢in gergeklestirilen kurumsal diizenlemeler ile kurumsal basarilar olarak ifade
edilmektedir (Patrikios, Xezonakis, 2019: 1).

Dar anlamda Partizan Dinsel Kayirmacilik, hiikiimetlerin kendi yetki alanlarinda mezhepsel
rekabeti diizenlemesiyle ortaya ¢ikmaktadir. Partizan Dinsel Kayirmacilik, kiiltiirel ve sosyal
kosullar, kilise yonelimi, kilise motivasyonu, parti motivasyonu ve kurumsal baglam olarak dort
temel mekanizma ile gerceklestirilmektedir (Patrikios, Xezonakis, 2019: 1).

Genis anlamda Partizan Dinsel Kayirmacilik, Keefer (2007), Kitschelt ve Wilkinson (2007),
Hicken (2011) ve Kitschelt ve Altamirano (2015) tarafindan, se¢im donemleri, belirli se¢gmen
gruplarina yonelik fayda saglanmasi amaci dogrultusunda, se¢menleri cezbeden, popiilist
politikalar agisindan incelemektedir. Kamu mallarinin arzi konusunda genel ve tilke biitiiniine
yonelik vaatler yerine, segmenlerin daha kii¢iik gruplara ve bireysel segmenlere yonelik vaatlere
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daha fazla 6nem vermesi politikacilarin, segmenlerin mensup olduklar1 dini desteklemek
yoniinde harekete ge¢mesiyle ortaya ¢ikmaktadir (Patrikios, Xezonakis, 2019: 2).

Partizan Dinsel Kayirmacilik, Dinsel Kayirmacilik ve dinler arasi rekabet din pazarlarinimn ortaya
¢ikarmaktadir. Bir bagka deyisle, gegmis donemlerde din sorunlar, din savaslari biciminde askeri
catigmalar sonucunda yenenlerin yenilenlere empoze etmesiyle ¢oziiliirken, giiniimiizde din
pazarlariyla ¢oziimlenmektedir(Hanson, Xiang, 2013: 301). Dini pazarlar, hitkiimetin dayattig1
din ve ateist tekel oldugunda en az rekabetci ve Orta ¢ag’ da, belirli bir bolge veya tilkede oldugu
gibi, belirli bir kilisenin 6gretilerinin, tamamen politik karar mekanizmasinin uygulamalarini
belirledigi noktada en fazla rekabetci olma 6zelligi tasimaktadir (Patrikios, Xezonakis, 2019: 1).

Son 50 yilda, somiirgeciligin ve komiinist rejimlerin sona ermesi, demokrasinin yayilmasi, devlet
destekli kiliselerin kontroliinii zayiflattig1 ve anti-politikaya dayali hitkiimetlerin yayginligini
azaltir ve merkezi olmayan dini uygulama secenekleri kiiresel olarak genislemektedir (Hanson,
Xiang, 2013: 301).

Ulkenin ekonomik ve kalkinmiglik diizeyinin artmasi, bir yandan hiikiimetleri giiglendirirken,
diger yandan daha sert kurallara sahip mezheplerin giictinii azaltirken, merkezi olmayan dini
gruplar i¢in de avantaj saglamaktadir (Hanson, Xiang, 2013: 317).

Din ekonomisi, din pazarlar1 ve dinle ilgili rasyonel se¢im yaklagimlar literatiirde Iannaccone
(1991), Stark ve Finke (2000) tarafindan incelenmektedir (Aktaran Patrikios, Xezonakis, 2019: 1).

Barro ve McCleary (2005)’ e gore, din pazarlarinin uzun donemli olarak var olmasi, sosyolojik bir
kavram olmaktan ¢ok, politik ve kurumsal bir bagar1 olarak incelenmelidir (Patrikios, Xezonakis,
2019: 1).

Dini pazarlarin ortaya ¢ikmasinda, uzmanlasma, partizan icerik, zayif biirokrasi, diisiik gelirli
cemaatler ve baskin sosyal birim olarak bes temel faktor rol oynamaktadir (Patrikios, Xezonakis,
2019: 3).

Uzmanlagma, se¢menlerin ¢ogunluk olarak mensup olduklar: kilise tiiriiniin segilip, hedef kitle
olarak segilen kilise tizerinde yogunlagilmasidir. Partizan Icerik, hedefkitle olarak niifus agisindan
yogun olan kilisenin secilmesi dogrultusunda, ‘bagis, yardim’ ad1 altinda kilise mensuplarina ve
kiliseye partizan destekler ve tesvikler vermektir (Patrikios, Xezonakis, 2019: 3).Hedef kitle olarak
segilen kilisenin iki temel 6zelligi mevcuttur. Ilki, cemaatle baglanti kurmanin diisiik maliyetine
ve niifus olarak genis cemaate sahip olmak, ikincisi kat1 dini kurallara sahip olmaktir (Hanson,
Xiang, 2013: 301).

Zay1f biirokrasinin 6nemi, 6zellikle secilen kiliseye karsi gerceklestirilen destek ve tesviklerin
yasal olarak uygun olup olmadiginin tartisitlamadi8y, partizan hedeflerle kamusal mallarin etkin,
verimli ve adil dagilmimin gerceklesip gerceklesmediginin hukuki agidan kontrol edilmedigi
durumlarda ortaya gikmaktadir (Patrikios, Xezonakis, 2019: 3).
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Devlet destegine daha fazla ihtiya¢ duyan, dogal afet veya salgin hastaliga sahip bolgelerde veya
daha ¢ok kirsal kesimde olan veya kentte yasay1p diisiik gelirli semtlerde gecekondularda yasayan
cemaatlerin oldugu bélgeler de dini pazarlarin kurulmasina elverisli bolgelerdir (Hanson, Xiang,
2013:301).

Baskin Sosyal Birim, segimler 6ncesinde yogun oy potansiyeline sahip kilisenin giiciiniin, segimler

sonrasinda politik gii¢le sinirlandirilmas: da s6z konusudur (Patrikios, Xezonakis, 2019: 3).

Dini pazarlar, bir yandan dinsel kayirmacilig1 destekleyen alt yap1 ve firsatlari, diger yandan
politik kurumlarin (partilerin, iktidar veya muhalefetin) kalitesini de degistirebilecek giigleri

ortaya ¢ikarmaktadir (Patrikios, Xezonakis, 2019: 1).

Din pazarlarinin devlet tarafindan diizenlenmesi ozellikle tilke genelinde gerceklestiginde,

yapiskan, goniilsiiz ve zorlu bir durumdur (Patrikios, Xezonakis, 2019: 1).

Literatiirde, Stokes (2013), Fukuyama (2013), Varraich ve Rosthstesn (2017), Heath ve Tillin
(2018) gibi teorisyenler tarafindan ileri siirtldiigii gibi, dinin se¢im dénemlerinde kullanilmasi,
her zaman olumsuz bir yarg: tasimadigina ve demokratik yonetim kalitesinin kapsami agisindan

faydali bir uygulama olduguna dair goriisler de mevcuttur (Patrikios, Xezonakis, 2019: 1).

Her tilkede, bircok yerel dini pazar mevcuttur. Bir mezhep, iiyelerinin ilgisini ¢ekme ve gelir
elde etmek gibi ortak hedeflere dayali olarak hangi pazarlara girilecegini belirlerken, bir pazara
uluslararas: lisanslama veya biiro bayilik agma gibi organizasyonlarla yerel bir organizasyonu

kiiresel organizasyonun bir pargasina doniistiirmektedir (Hanson, Xiang, 2013: 301).

3.3. Dine Hizmet Eden Ekonomi Modeli

Kismen ekonomik kriterler, kismen din tarafindan sekillenen, ekonominin kendi kurallarina
gore kimliginin olmasina ragmen, bu kimligin dinden bagimsiz olmadig1 ve daha ¢ok dine
finansal destek saglama yoniinde hareket eden ekonomidir (Gotsis, 2013: 41). Karl Polanyi ve M.
Finley tarafindan agiklanan dine hizmet eden ekonomi modeli, gergekte ilk ekonomi tiirii olup,
tilkelerin ekonomi tarihlerinde, dinin ekonomiyi motive etmesinin dahi 6tesinde, ekonominin
dine gore gekillenmesi 6zelligi cok az fark edilmistir (Aktaran Gotsis, 2013: 41). Ozellikle bu
duruma ornek olarak, Kore tarihinde, Joseon Dénemi” ne kadar tilkenin sahip oldugu din olan
Budizm dogrultusunda, yiyecek olarak sadece bitkilerin tiiketilmesi, hayvanlarin yenmemesi,
hayvanlarin sadece giyecek (kiirk, zirh gibi) yapiminda kullanilmasina neden olmustur. Din
toplumsal bir kiiltiir olup, baslangigta toplumsal ve ekonomik faaliyetleri sekillendirmesi dogal
bir sonuctur. Dine hizmet eden ekonomi 1limli gériis sahiplerine gore, diinyay: onarmak ve daha

adil hale getirilmek isteniyorsa, kapitalizm acimasizlig1 6nlenmelidir (Greenfield, 2007: 497).
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3.4. Teolojik Ekonomi Modeli

Oslington (2000), ekonominin dinden tamamen ¢ikarilmasinin degil, ekonominin dini kurallara
gore sekillenmesini, kurum ve kuruluslarin ekonomik faaliyetlerinin dini kurallara gore
belirlenmesini ifade etmektedir (Aktaran Gotsis, 2013: 41).

B. Gordon (1989)’ a kadar Hiristiyanhigin bi¢imlendirici ekonomik fikirleri kismen goz ardi
edilmistir (Aktaran Gotsis, 2013: 43).

Malinaya (1997) gore ekonomi bilimi din gibi, modern, par¢alanmis ekonomi biliminin aksine,
teolojik ekonomi ile beklentileri, zorunluluklari, politik giidiileri ve akrabalik rollerini teolojik
devlette somutlastirmaktadir (Aktaran Gotsis, 2013: 45).

Johnson ve Koyama (2019), Orta ¢ag’ da oldugu gibi, farkli dini gruplarin ve din temelli kimlik
kurallarin, zayif devlet kapasitesinde buiytiyiip gelismesi ve nihayetinde yonetimi ele ge¢irmesini,
teolojik devlet baglaminda arastirmaktadir (Aktaran Cosgel vd., 2020: 608).

McDougall’ a gore teolojik devletin kurulmasimin nedenleri arasinda akademik diizeyde bilgi
birikiminin olmamasi, halkin 6zellikle kendi dinlerinde cahil ve ekonomik agidan gelir diizeyinin
diisiik olmast, derin dini gelenekler, dini bilgilerin din adamlarinin tekelinde olmasi, diizensiz ve
sorgulayici olmayan politikanin uygulanmasi, halkin politik bilimi agisindan politikacilarin “ne
yaptiklari veya ne yapmak istediklerinden ¢ok’, politikacilarin kisiliklerine gore karar vermesi
sayilmaktadir (McDougall, 2020: 27).

Marksizm veya Nasyonal Sosyalizm tarafindan yonlendirilen totaliter devletler dahi, teolojik
ekonomi olarak nitelendirilmektedir. Bu yaklasgimin nedeni, yonetimin din veya dogatistii
kurallar yerine, ideolojinin genis bakis agisinda, kurallar biitiinii olmasindan kaynaklanmaktadir
(Cosgel vd., 2020: 610).

4. Degerlendirme ve Sonug

Bireyin kendisinin ve dahi ailesinin icinde yasadigi hayatta, varligini devam ettirmesinde
ekonomik, politik, hukuki, sosyolojik, kiiltiirel ve hatta teknolojik agidan sistemler 6nemli bir
rol oynamaktadir. Bir bagka deyisle, birey yasadig1 toplumda mevcut sistemin kurallarina uygun
olarak, sistemin bir parcasi olarak uyum saglamak, sistemde, sistemin devami i¢in ¢aligmak
zorundadir. Aksi takdirde, ekonomik sistemin kurallarina uyulmadiginda “para kaybedilmesi”,
politik sistemin kurallarina uyulmadiginda “diisiince sugunun islenmesi’, hukuki kurallara
uyulmadiginda “hapis veya idari para cezasi” gibi yaptirimlara maruz kalinabilmektedir. Bu
cercevede caligmada, dncelikle sosyo-ekonominin ortak kiimesinde yer alan din kavraminin,
ozellikle Avrupa Iktisadi Diisiince Tarihinde Hiristiyanlik boyutunda ele alinmasi séz
konusudur. Bu minvalde ¢alismanin temeli, Hiristiyanligin 6rnek alinarak, “sosyal bir gii¢”
statiistinde, “din” inancinin tarihsel gelisimini gozlemlemeye ve yorumlamaya dayanmaktadir.
Boylece, dini kurallara uyulmadigi degil, uyuldugu takdirde ortaya ¢ikabilecek muhtemel
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durumlarin belirlenmesi amaglanmaktadir. Bir bagka deyisle, ¢calismanin iki temel amaci vardr:
ilki, Hiristiyanlik ve ekonomi iliskisi olarak, iki sistem arasindaki literatiir ve tarihsel analizin
gerceklestirilmesidir. Tkinci amaci, ozellikle dinin “insanlar1 kogulsuz ve muhalif olmaksizin
yonlendirme” 6zelliginin politik ve sosyal giice sahip kurumlarca kullanilarak, “din pazarlarinimn”

olusumuna yol a¢1p agmadiginin belirlenmesi amaglanmaktadir.

Yontemsel acidan fen ve matematik bilimler kadar keskin ve net, veri ve sonuglar icermemesine
ragmen, mantiksal iliski, kurulan sebep-sonug iliskileri ¢ercevesinde “kendi i¢inde tutarl’” bir
analiz yapilmasi amaglanmaktadir. Ik bakista bilimkurgu olarak algilanabilme riskine karst
bir savunma olarak, literatiirden 6rneklemek gerekirse, 1930’lu yillarda yasayip, kendi dilinde
(Almanca) ve hatta Ingilizce’ de dahi karsilig1 olmayan “stagflasyon” 7, “olgu” olarak dogmasindan
yaklagik 40 y1l sonra (1973 ve 1974 petrol krizleri) “olaya” dontismektedir. Diger yandan “6zgiirlik”
diistincesinin bir “olgu” olarak ortaya ¢iktig1 Fizyokrasi ile baglayan liberal rizgarlarin, Fransiz
Ihtilali ile “olay”a doniigmesi s6z konusudur. Bir bagka deyisle, sosyal bilimlerde yontemsel
acidan bazen “olay” dan “olgu”yu elde etmek ¥, bazen de “olgu” dan “olay” elde etmek® tercih
edilebilmektedir. Bu noktadan hareketle, caligma, “olgu” ve “olay” arasinda taraf tutmaksizin, her

ikisini de esanli incelemeyi, analiz etmeyi ve yorumlamay: amaglamaktadir.

Calisma, dinin kaynaginin (ilahi olup olmadig1) veya dinin niteliginin (tek tanrili, ¢ok tanrili) ne
oldugu yerine, Hiristiyanlik baz alinarak, dinin “sosyal bir gii¢” olarak fonksiyonunu ve “ekonomi

ile iligkisinin” arastirilmasini amaglamaktadir.

Gegmisten glintimiize Hiristiyanlik Dini'n ekonomi tizerindeki etkisinin aragtirildigi bu ¢alismada,
toprakta 6zel miilkiyet ve kole isgiiciine dayali antik Yunan ve antik Roma sosyo-ekonomik
diizenle baglayan kapitalist diizen, merkantilist ekonomi politikayla desteklenen Ortagag’ da,
dinin en baskin gii¢ olmast ile altin ¢aglarini yasamustir. Kilisenin 6zel miilkiyete ve tarimda kole
isciligine onay vermesi, bizzat iki faktorle ekonomik giice sahip olup, servet yapmasi ve sermaye
birikimini saglamasi, tarimsal tiretim biciminden ve ticari kapitalizmden sanayi kapitalizmine
gecisi kolaylagtirmaktadir. Yenicag’ la baslayan dinde reform, Ronesans ve 6zgiirliik fikirleriyle
aydinlanma ¢agina giris, dinin ekonomi ve politikadaki giicinii azaltmaktadir. Milenyum ¢agina
on yil kala baglayan Hiristiyanlik dinindeki ¢alismalar, milenyum sonrasindaki yirmi yilda
diisiinsel boyutta ve belirli cemaatler tizerinde gelismeler kaydetmis olsa da, ekonomi ve politik
glic tizerinde kontrol sahibi olacak kadar giiclii degildir. Bu noktada Hiristiyanligin énemli
bir zelligine dikkat cekmek faydali olacaktir. Hiristiyanlik, Islam gibi politik ve hukuki bir
diizene (fikih ilmi sayesinde) bagli degildir. Hatta ¢cogu kilisenin bagislar ve devlet destegiyle var
oldugu goz oniine alinirsa, ekonomik diizenden de kismen bagimsiz oldugu gézlenebilmektedir.
Dolaysiyla, sadece sosyolojik acidan kendisine ait bir yasam alanina sahip olan Hiristiyanligin
yok olmasi, varsayimsal olarak beklenmemektedir. Hélihazirda, Hiristiyanlik, Orta Cagdaki
satafatli ve asir1 kontrol sahibi oldugu giinlere yeniden kavusmak hayalinde olmasina ragmen,

giicti kilise ile sinirlandirilmigtir.
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Avrupanin kronolojik gelismesine bakildiginda, dinin ekonomiyi etkilemesi, Yeni¢ag’ la sona
ermektedir. Protestanlik Mezhebinin Vatikan tarafindan kabulii, dinin “giice duydugu 6zlemin
bir sonucu” olarak tezahiir etmektedir. Zira Protestanlik’taki Tanri, Katolik Mezhebi’ ne gore ¢ok
farkli bir role biiriinerek, “iktisat¢1” olmustur. Bu noktada, Hiristiyanlik Dininde, Protestanlik
Mezhebinin, Ortodoks ve Katolik Mezheplerinden ¢ok daha farkli ve 6zel bir konuma sahip
oldugunu belirtmekte fayda vardir. Tarihsel acidan Protestanlik mezhebi 1504 yilinda, Martin
Luther isimli Alman bir rahibin Wittenberg Katedralinin kapisina 95 maddeden olusan bir
agiklamay1 asmasiyla baglamaktadir (www.kutsalkitap.org, 2021). Luther’ in Hiristiyanlig “farkli
bir bakis agisiyla yorumlamasi® Vatikan tarafindan kabul edilmeyerek, aforoz edilmesine yol
agmustir. Katolik mezhebinin agirlikli oldugu Vatikan, Ortodoks Mezhebini de yanina alarak
Luther’ in kisisel olarak ortaya koydugu “Protestanlik Goriisiinii” baslangicta reddetmesine
ragmen, Luther taraftarlarinin artmasi, 6zellikle Lutherci goriislerin Bati ve Kuzey Avrupa da
yayginlagmasi ve hatta Ingiltere’ da Anglikan Kilisenin kurulmastyla, Protestanlig1 bir mezhep
olarak tanimak zorunda kalmustir. Oziinde Protestanlik, dini mezheplerin “dogal dogus nedenleri
“ne sahip olmayan (bolgesel farkliliklardan dolayi, “halkin “farkli ibadet tarzlarini benimsemesi
bigiminde olmayan)Katolik ve Ortodoks Mezheplerinin “sert ve acimasiz” kurallarimin
yumugsatilmasini amaglayan ve “bir insanin” goriisleriyle baslayan, “yapay” bir mezheptir.

Bir bagka deyisle, sanildiginin aksine, Protestanlikin amaci, fonksiyonu, kapitalizme “ruh”
vermek yerine, “Hiristiyanligin kaybettigi giicii yeniden elde etmek i¢in” “taraftar” bulma
cabasidir. Luther, Anglikan ve Kalven tarafindan Hiristiyanlik, Katolik Mezhebinin temelleri
olan Matta, Markus, Luka ve Yuhanna dan “uygulamada” (ibadette) ayrilmaktadir. Her seyden
once Hiristiyanlik dininde kutsal kitap olan Incil olarak birbirinden ¢ok az farkliliklara sahip
dort kitaba (Matta, Markus, Luka ve Yuhanna olarak)sahiptir. Bu kitaplar, Ortodoks ve Katolik
mezheplerince onaylanmis ve ibadetlerde okunmaktadir. Protestanlik ise, Wittenberg Katedrali’
nin kapisinda 95 maddeden yola ¢ikarak, yeni ve farkli bir “ibadet” tarz1 ile ortaya ¢ikmigtir.
Caligmanin konusuna girmemesine ragmen, 95 maddenin éne ¢ikan farkliliklara 6rnek vermek
gerekirse, en basitinden (fiili olarak sembolik gostergelere sahip) Katolik ve Ortodoks Mezhebince
kabul edilen istavrozun (hag ¢ikarma eylemi), giinah ¢ikarmanin, azizlerin ve hatta Meryem Ana’
nin reddedilmesini icermektedir. Boylece tarihsel olarak, Hiristiyanligin en temel ve en sembolik
prensiplerini dahi reddeden, Protestanligin “bir insan tarafindan” yazilan, sun’ i bir mezhep
olarak yorumlanmasi makul ve mantikli bir ¢ikarimdir. Bir baska agidan, “sert ve acimasiz

» o«

Hiristiyanhik’, “yumusatilmis’, “ilahi” degil, “insani” bir gértiniim kazandirilmis (“Jesus Loves
You”; “Isa seni seviyor” slogani ile) ve Tanrr’ nin meslegi de “iktisatg1” olarak yorumlanmustir.
Hiristiyanlik Roma Imparatorlugu'ndaki haliyle, eko-politik bir gii¢c olmaktan ziyade, teorik
acidan sosyal bir din olmasi, sembolik olarak da, sosyal hayatin 6zel zamanlarinda yaganmast,
sosyal bir din olmaktan daha ileri boyutta, bireysel bir inang olarak yasanmasi ve 6zellikle Orta
¢ag’ da kilisenin, engizisyon gibi sert kurallarla insanlara ac1 ¢ektirmesinin hala insanlarin
hafizalarinda istenmeyen bir durum olmasindan dolay1 Hristiyanligin yeniden eko-politik bir gii¢
olmasina izin verilmemesine karsin, insanlarin Hiristiyanliktan ayrilmamalari igin Protestanlik’

i “insanlarin Hiristiyanlik’ la barigmasini saglama” amacina hizmet ettigi disiiniilmektedir.
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Ayrica, literatiir incelemesinin sonucunda da goriildagii gibi, Hiristiyanlik diger tiim dinler
gibi, Ozellikle az gelismis iilkelerde, saglik, egitim ve sosyal giivenlik gibi faktorler agisindan
ve zayif biirokrasiye sahip olan politik giicler i¢in “yardimer’, politik giicti “destekleyici” bir rol
oynamaktadir. Politikanin ve ekonominin baskin gii¢ olmasi, giinimiizde 6zellikle az gelismis
tilkelerde din pazarlarini ortaya ¢ikarmaktadir. Bu asamada, Hiristiyanligin artik “Tanri-insan
iliskisini iyilestirme amac1” yerine, insanlar arasindaki gii¢ kavgasinda, “politikanin bir yandasi

VR T

olarak, kilisenin giiciinil arttirmay: amagladig1” yoniindeki fikirleri artmaktadur.

Tarihsel anlamda gozlendigi gibi, Hiristiyanlik dininin ekonomi bilimi veya toplum tizerindeki
kontrolii ne denli yiiksek olursa olsun, nihayetinde insanlar bir giin ekonomi bilimi igin,
“Iktisat¢1 Tanr1” ya ihtiyag duyulmadigini fark etmektedirler. Ciinkii “her oyun, kendi kurallarryla
oynanir” ve “bencil” ekonomi bilimi, din ve politika gibi ekonomi dis1 faktorlere, dogas: geregi
(Klasik Iktisatyen bakis agisiyla), bag egmemektedir. Aksine, “pazarlarini” kurarak, ekonomi digt
sistemleri dahi kendi biinyesine almaktadur.

Ekonominin bas egdigi iddia edildiginde, incelenen tilkenin “azgelismis” tilke olduguna dikkat
etmek gerekmektedir. “Iflah olmaz” bir Klasik Iktisatc1 ve “Fizyokrasi” hayrani olarak, kanaatimce
“her degisken, kendine ait modelde idealini” elde etmektedir. Toplumda baskin rolii oynamak,
sonugta toplumun biitiinil tizerinde bir yipranmay1 ve bir kazanani ve bir kaybedeni ortaya
¢ikarmaktadir. Dahasi, gintimiiz azgelismis tilkelerinde egitim ve gelir diizeyi diigiik bireylerin
Keynesyen ifadeyle “siirii psikolojisine” sahip olmasi sonucunda, “toplumlar” tizerindeki “oy
¢ogunlugu’, “bilgi ve erdemle” elde edilebilirken, “kitleler” tizerindeki “oy ¢ogunlugu”, “din
pazarlarr” ile elde edilmektedir.

2020 yilinin ilk ¢eyreginin sonunda, Covid 19’ la ortaya ¢ikan pandemi ve kiiresel karantina,
beraberinde pek ¢ok ekonomik sorunu ortaya ¢ikarmigtir. Bu haliyle aslinda ekonomi, “tim
bilim dallarinin Tanrr’ s1” haline gelmeye baslamaktadir. Karantina, kismi veya tam kapanma
ile ekonomik faaliyetlerin minimum diizeye digtirilmesi, ozellikle az geligmis tilke halklar
i¢in ciddi anlamda biiyiik ekonomik kayiplar, gelir ve refah diizeyinin diismesi s6z konusudur.
Bu noktada, kapitalizmin “kendini krizlerle yeniledigi diistincesi” nin dogrulugu dikkate
alindiginda, pandemi ile kapitalizmin, kiireyi yoneten ekonomik rejimin giiclinii arttirmaya
yonelik hazirlik yaptigi muhtemel sonucuna ulasilabilmektedir. Bu sonucun sosyal etkilerinin,
“insanlarin gecim kaygisiyla’, dini inanglarinda degisime yonelmesi beklenebilmektedir. Bir
baska deyisle, insanlarin kafasinda “Isanin artik insanlari sevmedigi” fikrinin olusmasi séz
konusu olabilmektedir. Bu durumda da bagis ve yardimlari azalan kilise ve Hiristiyanligin halk
tizerindeki etkisinin ve giiciiniin de azalmas1 muhtemeldir. Diger yandan politik giiciin muhtemel
halk isyanlar1 6nlemek i¢cin Hiristiyanlik’ tan yardim istemesi olasilig1 da s6z konusudur. Fakat bu
durumun kapitalizmin temsilcisi gelismis tilkelerde kullanilmasi, 1999 yilindan beri “dinsel zihni
geri getirmek” i¢in ¢aba gosteren Davranigsal Ekonomi'nin Ilerlemesi Dernegi, Amerikan Hukuk
Okullar1 Birligi ve Sosyo-Ekonominin [lerlemesi Dernegi gibi profesyonel akademik kuruluslarin
gabalari, insanlarin “artik kontrol edilemez ve 6ngoriilemez dogada” yasamamasi, aksine bilgi
ve bilisim teknolojileriyle, i¢inde yasadiklar1 hayat: tam anlamiyla kontrol etmeleri miimkiin
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olmasa da, i¢inde yasadiklarin hayatin artik “6ngoriilebilir” olmasinin farkina varmaktadir. Bu
durumda da, insanlar Tanr1 ve din gibi gériinmez giigler yerine, bizzat kendi “emeklerini” ortaya
koyarak veya toplumda gii¢ sahibi olan politika ve ekonomide 6ncii olanlarin ardindan gitme
egiliminde olabilecektir. Dahasi, politik giig iktidara gelirken “Incil” iizerine yemin ederken,
Papanin kutsamasini, eski zamanlarda oldugu gibi Papanin krala ta¢ giydirme térenini talep
etmemektedir. Boylece, politik gii¢c, Papanin hareket alanini kisitladigr mesajin1 vermektedir.
Fakat ekonominin bir tilkedeki ikinci biiylik gii¢ olarak varligi, dine bakis agist ve dine verdigi
haklar farklidir. Ekonomi, yukardaki tarihsel siiregten gozlemlendigi gibi Dikey Sosyallesme ile
dini “yandag” olarak “yedekte” bir degisken olarak dikkate almaktadir. Bu durumun sonucunda
da dinin ekonominin bir araci olarak “din pazarlari” bi¢iminde rol oynamasi muhtemeldir.
Din pazarlar: ile ekonominin dini yanina ¢ekmesi, politikanin ekonomiye bagimli olmasindan
dolay1 (“Parasiz yonetim olmaz, yonetimsiz para olmaz” sloganinda tezahiir ettigi gibi), bir nebze
“din pazarlar1” sayesinde dinin halki yonetmek i¢in bir “ara¢” olarak kullanilmasi s6z konusu
olabilmektedir. Gelismis iilkelerdeki “sinirli dine” karsilik, azgelismis iilkelerde ve Islamiyet’ le
yonetilen tilkelerde durum tam tersi olabilmektedir; yani politikanin halki yonlendirmek ve
yonetmek icin dini kullanmas: ve ekonominin de bu ikilinin kararlarina uymaya ¢abalamas:
noktasinda, “az gelismis ilkelerde dinin ara¢ olarak kullanildig)” iddiasinin gercek olup -
olmadig1 konusu mevcut ¢aligmanin konusuna dahil olmayip, yeni bir ¢aligmanin konusunu
ortaya ¢ikarmaktadir.
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1 Bu noktada, metalagtirma ve parasallagtirma arasindaki farka ekonomist bakis agisinda dikkat gekmekte
fayda vardir: Ekonomi biliminde, mallar, 6ztiiketim gibi piyasaya ¢ikmayan veya arz gibi piyasaya sunulan olmak tizere
ikiye ayrilmaktadir. Ayrica, mallarin degerinin belirlendigi piyasalar, parasal olarak (parasal piyasa) veya mal karsiligi
(takas piyasasi) olarak ikiye ayrilmaktadir. Bu cergevede, “metalagtirma” kavrami, “malin piyasaya arzini ve bu piyasanin
da parasal piyasa oldugunu” tam olarak vurgulamamaktadir. Ayrica, ekonomist bakis agisinda metalagtirma, “soyuttur”;
bir bagka deyisle, metalastirma, herkese gore degisebilmektedir. Oysa “parasallagma” kavrami, “mutlak” bir bedeli ve
“arz edilmeyi” ifade etmektedir. Ornegin “kadinin metalagtirmasi” ifadesi sosyolojik ve deger yargili bir ifade olup,
ekonomist bakiginda “naif” ve “soyut’tur. Ekonomist bakis agisinda, “kadinin metalastirilmast” ile, hukuktan alinan
bir terimle dogrudan “fuhug sektoriinde ¢alisan kadinlar” olarak, “acimasizca” ve “somut” olarak ifade edilmektedir.
Ekonomist bakis agisinda, “insan kole olarak pazarlarda mal gibi alinip - satiliyorsa, mal olarak sayilabilir; fakat giiniimiiz
demokratik iilkelerinde mal degildir. Ayrica ¢alisan insanlar da, kendilerini degil, emeklerini satmaktadir; yani hizmet
tiretmektedir”. Nitekim sanayi devrimiyle birlikte insanlarin, “mavi - beyaz yakalilar nezdinde’, “metalastirildigs”
diigtincesi da realiteye aykiridir. Mavi - beyaz yakalilarin miicadelesi, emek piyasasindaki fiyatlandirmada kargilikl
rizaya dayall bir “pazarhigin” gostergesidir. Bir bagka deyisle metalasmada olay “rizaya dayali” olmamaktadur.
Metalastirma, sosyolojik agidan uygun bir kavram olsa da, politik ekonomi bilimi dogrultusunda yazilmaya ¢alisilan bu
makalede ancak gerektigi yerde, ekonomist bakis agis1 dogrultusunda “parasallasma’, ancak olgunun sosyolojik ve soyut
anlamina dikkat gekilmesi gereken yerde de “metalagtirma” kavraminin kullanilmasina 6zen gosterilmektedir.

2 Rasyonel Davranis Modeli, R. Muth (1961)’ de yazdig1 makale ile giindeme gelmektedir: oncelikle dogru bilgi
toplayarak, bilgileri analiz ederek, mantik kurallar1 gergevesinde sebep - sonug iliskisiyle baglantili olarak kullanarak
karar vererek se¢im yapan bireyleri ifade etmektedir. Adaptif Davranig Modeli W. Nordhaus (1974)’ a ait olup, bireylerin
secimlerinde kisisel deger yargilarini, 6n yargilarini, aliskanliklarini ve gevresindeki bireylerin goriislerini dikkate
alarak olusturmasiyla ortaya gikmaktadir. Siirii - Kitle Psikolojisi' ne Dayali Davranig Modeli J. M. Keynes (1936)" e
ait olup, bireylerin i¢inde yasadiklar: sosyal, ekonomik ve politik hayatta meydana gelen konjonktiirel dalgalanmalar
kargisinda, diisinmeden, ¢evresindekilerin duygu ve diistincelerine kapilarak hareket etmesiyle ortaya ¢ikmaktadur.
Siirii - Kitle Psikolojisine Dayali Davranig Modelini, Adaptif Davranig Modelinden ayiran faktor, ortaya ¢ikan se¢im
stirecinin digsal faktorlerden kaynaklanmaktadur. Bir bagka deyisle, Adaptif Davranig Modeli, bireyin kendi davranisiyla
baslamasina ragmen, Siirii - Kitle Psikolojisine Dayali Davranig Modeli’ nin ortaya ¢ikmasi, bireyin disinda, iginde
yagadig1 hayattan kaynaklanan bir itici giice baghdir (Onur, 2004: 2). Bu davranig modelleri ve din arasindaki iliski
kuruldugunda, dini davranslari, Adaptif Davranig Modelleri ve Siirii - Kitle Psikolojisine Dayali Davranis Modelleri
icerisinde ele almak miimkiindiir. Davranis modellerindeki bu farkliliklar, dinlerin uygulama farkliligini agiklamaktadur:
ornegin Vatikan' i tim dinleri kucaklamasina kargihik, tarihteki din savaglart ve Hagl Seferleri adaptif davranig
modellerine dayali davranislar ile siirii - kitle psikolojisine dayali davranig modellerinin farkliliginin gostergeleri olarak
yorumlanabilmektedir.

3 Hiristiyanlik’ 1n bu asamada gériisii, kiigitk bir anekdotla agiklanabilmektedir. Hz. Isa’ ya bir grup inanan
gelir ve der ki “Ya Isa, hem Sezar, hem Kilise bizden para (vergi) istiyor; paray1 kime verelim?” Hz. Isa’ nin cevab “Sezar’
n hakkini Sezar’a, Tanrrnin hakkini da kiliseye verin” bigiminde olmasi, bir anlamda dinin politikay1 “ekonomik giig
i¢in” destekledigi bigiminde de yorumlanabilmektedir.

4 Patristik Miras, bir teolog olan Aziz Augustinus’ un (MS. 4. yy.) temsilcisi olarak kabul edildigi, Cicero gibi
diistindrlerin takipgisi oldugu ve Hiristiyanlik’ in felsefecilere karsi korunmasi gerektigini savunan Patristik Felsefe’ nin
giiniimiizde de gegerli olmasini ifade etmektedir. Oziinde “inantyorsam, anliyorumdur” felsefesine sahip olan Patristik
Miras’ a, daha sonra Descartes’

n “diginiyorum, Gyleyse varim” biciminde ifade edilen rasyonelligin, karsit bir goriis olarak ortaya ¢ikmasi soz
konusudur. Bir baska deyisle, rasyonellik, reform ve Ronesansa kars: bir hareket olarak, Patristik Miras'n kabul,
6ziinde Judaizm ve Hristiyanlik zitlagmasinin, Hiristiyanlik lehine sonuglanmasina yol agmaktadir.

5 Herodian kavrami basitge “taklit¢i” anlamina gelmekte olup, buradaki anlami Roma ve Herodian Giig
Politikalarini, Roma’ nin kurdugu imparatorlugun Atina’ y1 fethiyle saglamlagtirmasinin arka planindaki itici giiciin,
Atina’ nin felsefe ve yonetim konusundaki ileri gelenleri oldugunu ifade etmektedir. Bir bagka deyisle savasci, kavgaci
ve kaba kuvvete dayal1 “ele gecirme”yi bagaran Romalilar’ in, bir devlet ve imparatorluk olarak var olmalarmnin nedeni,
Atinay taklit ederek, “felsefe ve yonetim” konusunda basarili Atinanin liderlerini yonetimde bulundurarak saglamustir.
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6 Klasik Iktisat' in “gdriinmez el”i ile Tanr’ nin dogal diizeni sagladigi iddiasina karsin, kéleligin ve sinif
farkinin “gerekliligi” iddiasi, Tiirk Halkinin dilinde deyimlestigi gibi baltaya seslenen agacin “sapin bendendir” misali
tezahiir etmesidir.

7 Frederic Von Hayek tarafindan, stagflasyon kelimesi, durgunluk “stagnation” ve enflasyon “inflation”
kelimelerinin birlestirilmesi ile, Ingilizce’ de bile mevcut olmadig halde, “uydurularak” ekonomi bilimi literatiiriine
kazandirilmistir.

8 Merkantilizm baslangigta “olay”ken, yaganmasindan 200 yil sonra A. Smith tarafindan “tiiccar (merchant)”
kelimesinden hareketle isimlendirilerek, “olgu” olarak incelenmektedir.
9 Fizyokratlarin “dogal denge ve dogal hukuk” ilkesi gergevesinde insanin da “doganin bir pargast olarak,

herhangi bir digsal miidahaleye maruz kalmadan 6zgiirce hareket etmesi” gerektigi diisiincesinin Fransiz Maliye Bakan1
Vincent De Gourney tarafindan “Birakiniz Yapsinlar, Birakiniz Gegsinler” sloganiyla ekonomide baslayan 6zgiirlik
“olgu’sunun, bir sonraki asamada politikaya sigrayarak, bir devrime (Fransiz fhtilali) yol agmasi ve bu devrimin
insanlik tarihine Insan Haklar1 ve Ozgiirliikleri’ nin 6n planda tutulmasin ifade eden “olay”a déniismesi 6rnek olarak
verilebilmektedir.
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