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UEIP Dergisinde yayimlanan yazilarin icerikleriyle ilgili her tiirlii yasal ve bilimsel sorumluluk yazar/yazarlara
aittir.

UEIP Dergisi yazilar icin telif ticreti 6demez.

UEIP Dergisi yazarlardan hicbir ticret (basvuru ficreti, degerlendirme ticreti, yayin {icreti, masraf, vb.) veya
baska bir menfaat talep etmez.

UEIP Dergisinde yayimlanan yazilardan kaynak gésterilerek alint1 yapilabilir.

UEIP Dergisi, dergide yer alan yazilarin okuyucular tarafindan okunmasina, indirilmesine, kopyalanmasina,
dagitilmasina, yazdirilmasina ve herhangi bir yasal amacla kullanilmasina izin verir.

UEIP Dergisi yayin ve arastirma etigine aykiri yaymn yapmamayi1 taahhiit etmekte ve dergiye sunulan
makalelerin tamami editor tarafinca intihal/benzerlik denetimine tabi tutar.

UEIP Dergisine génderilen makalenin dergi kapsamina girip girmedigi; sisteme dogru/eksiksiz ytiklenip
yuklenmedigi ve makale dergi yazim kurallarina uygun olarak hazirlanip hazirlanmadig: editérce kontrol edilir.
UEIP Dergisinde cift kér hakem degerlendirme sistemi_kullanilir. Makalenin yayina kabuld icin en az iki
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Belgesi” génderilir.
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UEIP Dergisi, Budapeste Acik Erisim Girisimi'nde aciklanmis Acik Erisim Ilklerini kabul eder. Dergi Budapeste
Acik Erisim Girisimi’'ni imzalamistir.
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PUBLICATION PRINCIPLES

International Journal of Economics, Business and Politics (UEIP) is an international, refereed and scientific

journal. It makes publication according to the publication principles listed below:

UEIP Journal, as a platform for publishing scientific works, aims to make contribution to the improvement of
science at national and international levels.

UEIP Journal publishes original and scientific articles and book reviews related to the fields of economics,
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international relations.

UEIP Journal publishes scientific works written in the languages of Turkish and English.
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issues can also be published, if it is deemed necessary.

UEIP Journal does not accept an article for a specific issue. It is always possible to make submissions.

UEIP Journal is published by using the TUBITAK ULAKBIM DergiPark system. All the processes related to the
article are carried out via Dergipark system.

UEIP Journal is published from the web address of http://dergipark.gov.tr/ueip .

The authors of the submissions made to the UEIP Journal guarantees that they do not publish their articles in
Turkish or any other language in Turkey or abroad before and they do not submit their articles any other
journal to be published or their article is not accepted for publication in another journal.

Authors holds the copyright of their works and they give the first publication right to the UEIP Journal.

All the legal and scientific responsibility related to the content of the published articles belongs to the author.
UEIP Journal does not pay any royalty to the authors.
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UEIP Journal allows the use of the articles for the purposes of reading, downloading, copying, sharing and
printing, as well as for any other legal purposes.

UEIP Journal is committed to make publication according to the publication ethics and all the articles
submitted to the journal are exposed to plagiarism check.

Editor controls the properness of an article in terms of the Journal’s scope; the uploading of the article to the
system in a correct way and in line with the article submission rules.

UEIP Journal uses double blind referee review system. The positive opinions of two referees are sought for the
acceptance of an article to be published. If one of the referees gives a positive opinion, while the other one
indicates a negative opinion; the article is sent to a third referee for review. Editor completes the publication
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The final decision of publication related to the articles with two positive referee opinions is given by the
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Editorden | Nisan 2020 tarihi itibaryla dergimizin yedinci (llkbahar) sayist yaynlandu.
Uluslararast standartlarda yaymn yapma hedefimize dogru adim adim
ilerledigimizin farkindayiz. Bu dogrultuda her yeni sayumizin bir 6nceki
sayidan nitelik ve nicelik yéniinden daha yukarlara cikarma gayreti
icerisindeyiz. Yazar ve okurlarimizdan aldigimiz olumlu elestiriler bizleri
mutlu etmekte; calisma sevkimizi arttirmaktadiur.

Bu sayuniz toplam on dért dézgtin makaleden olusmaktadir. Bunlarin on ikisi
yurticinden dergimize génderilirken, ikisi ise Cezayir ve Hindistan’dan
gonderilmistir. Ayrica ¢cok sayida makale de én kontrol asamasinda ve
hakem degerlendirme stireci sonucu yayina kabul edilmeyip, reddedilmistir.
Yayinlanmus biitiin makaleler editériin 6n kontroliinden gectikten sonra
alaninda uzman en az iki hakemin incelemesine tabi tutulmus ve hakem
raporlart dogrultusunda yayin kurulunca yaymna kabul edilmislerdir. Bu
baglamda dergimizin ¢cikmasinda emegi gecen yaywn kurulu tiyelerimize,
damusma  kurulu  tyelerimize, @ hakemlerimize ve  yazarlanmiza
tesekkiirlerimizi sunuyoruz. UEIP’nin daha ilerlere tasinmasinda gériis ve
Onerilerinize daima ihtiyacimiz olacaktir.

Dergimizin “taminabilirligi” ve dergimize “erisebilirlik” hususunda
calismalarimiz devam etmektedir. Dergimizde yaywinlanmis makalelere
yapulan atiflarin her gecen giin artmast da bizleri ayrica sevindirmektedir.
Bu sayiwda dergimizde yaywnlanan makalelere yapilan atif sayisini
arttrmaya yénelik makalelerde Ingilizce olarak hazirlanmis “Genisletilmis
Ozet” uygulamasina gecildi. Her makalenin ilk sayfasinda yediytizelli
kelimeden az olmamak Ttizere genisletilmis 6zet bulunmaktadir. Bu
uygulamamin atiyf sayisvun artmasimna o6nemli katkt saglayacagini
diistiniiyoruz.

Yedinci sayimizin bilim diinyasina hayuwlt olmasini diliyor, okurlarimizin
degerli gortis ve onerilerini bekliyoruz. ..

Paylasmak Gtizeldir...

Prof.Dr. Ali Riza SANDALCILAR

UEIP Dergisi Editérii
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Editorial
Note

The seventh (Spring) issue of our journal is available by April 2020. We
proceed gradually to achieve our goal of achieving international standards.
Accordingly, we are attempting to go beyond of the previous issue in terms
of quality and numbers with each new delivery. The positive responses
coming from our authors and readers make us content and motivate to do
more.

This issue includes fourteen original articles. Twelve of them were submitted
by the local authors, the resting two were sent from Algeria and India. By
the way, a lot of articles were rejected after the editorial controls and review
processes. After the completion of the editorial control, all the published
articles were sent to at least two referees having academic specialisations
in the relevant fields and accepted for the publication with the final decision
of the editorial board. We present our thanks to the members of the editorial
and advisory boards, referees and authors for their utmost contributions. We
will always be in need of your guidance and support for the further
improvement of the UEIP Journal.

Our efforts to enhance “recognition” and “accessibility” of our journal keep
going steadily. The references made to the articles published in our journal
is a source of joy for us. “Extended Abstract”, composing at least 750
words, were added to the first pages of the articles published in this issue
with the aim of increasing their references.

We hope that the seventh issue of our journal becomes a real contribution to
the world of science. We are waiting the valuable comments and
recommendations from our authors...

Sharing is better...

Prof.Dr. Ali Riza SANDALCILAR

Editor of UEIP Journal
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Arastirma Makalesi / Research Article

ULUSLARARASI SERMAYE AKIMLARININ EKONOMIK BUYUME
UZERINE ETKIiSI: TURKIYE ORNEGI!

Mehmet Baris ASLAN?

Oz

Sermaye birikimi kisitlh az gelismis veya gelismekte olan tilkeler ekonomik gelisimlerini
stirdiirebilmek amacwyla yabanct sermayeye yogun bicimde ihtiya¢ duyarlar. Bu tiirden sermaye
akimlarn, séz konusu tilkelerin makroekonomik dengeleri tizerinde birtakim etkiler olustururlar.
Merkez Bankast édemeler bilancosu istatistikleri incelendiginde, uluslararast sermaye akimlari,
finans ana hesabt altinda; dogrudan yatirimlar, portféy yatinmlart ve diger yatinmlar olmak
lizere ti¢c alt baslik icerisinde yer almaktadiwr. Calismanin amact ise uluslararast sermaye
akimlarindan yalnizca dogrudan yabanct yatinnmlar ile diger yatinmlar alt basligt icerisinde yer
alan dis borglann Tiirkiye’nin ekonomik btiytimesi tizerindeki etkilerini arastirmak ve elde edilen
sonuglarla literatiire katkt saglamaktir. Calismada ARDL zaman serisi yéntemi kullanudmustir.
1998Q1-2017Q4 dénemleri arast ceyrek yullik verilerin kullanildigt calismadan elde edilen
sonuglar, uzun dénemde kamu tarafindan gerceklestirilen dis borg¢lanmalann, Ttirkiye’nin
ekonomik btiytimesi tizerinde pozitif ve istatistiki bakimdan anlamli bir etki olusturdugunu
gbstermistir. Ozel sektér dis borclanmalart ve dogrudan yabanct yatinmlarn ise ekonomik
biiytime tizerinde istatistiki bakimdan anlamsiz bir etki olusturdugu gériilmiistiir.

Anahtar Kelimeler: Dis Bor¢, Yabanct Sermaye, Ekonomik Biiytime

IMPACT OF INTERNATIONAL CAPITAL FLOWS ON ECONOMIC
GROWTH: CASE OF TURKEY

Abstract

Underdeveloped or developing countries, which do not have sufficient internal savings, need
foreign capital intensively to sustain their economic development. Such capital flows have some
effects on the macroeconomic balances of these countries. When the Central Bank payments
balance sheet statistics are analyzed, international capital flows are composed of direct
investments, portfolio investments and other investments under the main account of finance. The
aim of the study is to contribute to the literature with only foreign direct investments and other
investments in the sub-heading located investigate the effects of foreign debt on Turkey's
economic growth and the results obtained from international capital flows. ARDL time series
method was used in this study. In the study where economic growth is dependent, public and
private sector borrowings and foreign direct investment are independent variables, quarterly
data between 1998Q1-2017Q4 are used. The results have shown that foreign borrowings
carried out by the public in the long term have a positive and statistically significant impact on
Turkey's economic growth. Private sector external borrowing and foreign direct investment had
a statistically insignificant effect on economic growth.

Keywords: Foreign Debt, Foreign Capital, Economic Growth
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Extended Abstract

With the oil crisis in the 1970s, the Keynesian Economic School, which has
guided the world economy with its theories and approaches up to these dates, has
been replaced by neoclassical economics due to its inability to provide a solution to
the stagflation crisis. The revival of neo-liberal economic approaches and the
communication revolution in the 1980s have highlighted the phenomenon of
globalization, which has continued unabated to this day. Capital flows in the
commercial and financial fields based on intensive globalization have had significant
effects, especially on developing country economies.

The aims of this study are to investigate the possible effects of foreign capital
inflows on the Turkish economy and to contribute to the literature with the results
obtained. Annual data between 1980 and 2017 were used in the study. ARDL
Boundary Test approach was preferred. All data were included in the study with
logarithmic forms.

In this study, firstly, the stability of the data was tested. ADF unit root tests
and Philips-Perron (PP) unit root tests were applied to all series in order to obtain
reliable results. These tests, conducted under the ARDL Boundary Test, provide a
significant convenience compared to other co-integration tests. Apart from I(2) data,
1(0), I(1) or mixed does not constitute an obstacle to the realization of co-integration
analysis, even if it is in a stable structure. In the second stage, the ARDL Boundary
Test Approach was applied to test the cointegration relationship between the
variables that passed the stationarity test. The F value calculated after the analysis
is compared with the table values developed by Peseran et al. (2001). The fact that
the obtained value is below the lower and upper critical values in the table indicates
that there is no cointegration relationship between the series. The formation of a
value between these values causes hesitation about the existence of a co-integration
relationship and the application for other alternative tests is taken. Finally, if the
result is a value higher than critical values, it provides strong evidence that there is
a co-integration relationship between series in the long term. After determining the
cointegration relationship, in the next step, the ARDL model estimate, which differs
from the cointegration test and that the lag lengths are not dependent on each other,
was performed. In addition, diagnostic tests which are important for the model to
provide reliable results were performed. Serial correlation, heteroscedasticity, normal
distribution of error terms, and presence of model establish error were estimated by
Breusch-Godfrey, Breusch-Pagan-Godfrey, Jarque-Bera and Ramsey diagnostic
tests, respectively. However, it was also investigated through Cusum and Cusum
Square tests whether the parameters exhibited a stable structure and therefore a
structural fracture. After the model estimates have been made, the Error Correction
Model has been established in order to investigate the short-term relationships
between the series in the next stage. At this stage, the coefficient value of the Error
Correction Term (ECT), which indicates the extent to which short-term shocks are
regulated in the long term and which is an important indicator, should be statistically
significant and the coefficient mark should be negative. In the final stage, long-term
coefficient estimates were realized.
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The first finding of the study showed that as a result of unit root tests, the
variables contained unit roots at their level values, but they became static when the
first differences were received. The co-integration test performed at the next stage
shows that the resulting F statistical value is higher than the top value of the critical
value in the table created by Peseran (2001), so long-term has shown that there is a
relationship of cohesion. All the diagnostic test results obtained after the model
estimation performed later showed that the model gives reliable results by taking
values over 0.05%. The recently established Error Correction Model showed that the
dummy variable included in the model has a significant effect on economic growth in
the short term due to foreign direct investments, public sector external borrowing
and structural change. All other variables gave significant results in terms of
coefficient signs and economic expectations, and in statistical terms, meaningless
results. All other variables gave significant results in terms of coefficient signs and
economic expectations, but gave statistically insignificant results. The Error
Correction Term (ECT), which is obtained as a result of the residues based on model
estimation and which expresses the extent to which short-term shocks are regulated
in the long term, gave a negative coefficient mark and a significant result in statistical
terms. The resulting error correction coefficient indicates that approximately 8% of
short-term imbalances are regulated in the next period. In the final stage, the long-
term coefficient and statistics have shown that foreign direct investments in Turkey
and private sector foreign borrowings have no effect on economic growth. Public
sector external borrowing and the dummy variable coefficients included in the model
were consistent with economic expectations and were statistically significant at 1%
level. This result showed that these variables had a strong impact on Turkey's
economic growth among the periods based on the study.

As a result of the study, it was seen that that foreign borrowings carried out by
the public sector in Turkey were channeled into public infrastructure investments
rather than current expenditures. Another finding showed that private sector
external borrowing sourcing did not have a statistically significant impact on
economic growth. This indicates that nearly half of the recent borrowings are mainly
used by banks and credit institutions as the consumer loans. It is also a clear
evidence proving that the foreign debts obtained have limited impact on Turkey's
economic growth. On the other hand, Turkey, one of the countries that adopts an
economic growth strategy based mainly on exports and foreign financing, is in the
position of a country whose import expenses exceed export revenues. In the country,
whose exports are mainly dependent on imports and do not have sufficient capital
accumulation, a significant portion of foreign financing resources are spent on
imported inputs such as raw materials, semi-finished goods, another serious
bottleneck in the way of economic growth is the most. The finding on the impact of
foreign direct investments on Turkey's economic growth was not statistically
significant. The most important reason underlying this can be shown as the fact that
these investment amounts have not been realized at the desired levels.

Consequently, the continuation of public infrastructure investments with
external borrowings obtained by the public sector and the transfer of the borrowings
carried out by the private sector to projects mainly oriented towards production
rather than consumption loans. This will make a significant contribution to the
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achievement of the developed country standards by creating positive effects on its
economic growth. In addition, the emphasis over the domestic production of goods
in a way to reduce external dependency can minimize the production costs and the
need for external financing. However, the revenue may be spent on reinvestments
and can make significant contributions to the economic growth.

1. Giris

Bir tilkenin sahip oldugu tasarruf ve sermaye birikimi, s6z konusu tlkenin gelir
diizeyi ile dogrudan iligkilidir. Dtuistik gelir seviyesi yetersiz yatirimlara, yatirimlarin
yetersizligi ise arzu edilen ekonomik buUytmenin gerceklestirilebilmesine engel
olusturabilmektedir. Yoksulluk Kisir Doénglisii olarak isimlendirilen bu durum
gelismekte olan ulkelerin kars: karsiya oldugu problemlerin basinda gelmektedir
(Altunc ve Almali, 2016:636). Dlistik gelir nedeniyle gerceklestirilemeyen yatirimlarin
finansmani ise dis borclanma, dogrudan yabanci yatirimlar: tilkeye cekmeye yonelik
birtakim ekonomik tavizler veya emisyon gibi yuksek enflasyon riskine sahip
yontemlerle karsilanmaya calisilir.

Dis borclanma ve dogrudan yabanci yatirimlar gibi dis sermaye girisleri, ic
tasarruflarinin yetersizligi nedeniyle ekonomik buytmelerini gerceklestirebilecek
yeterli sermaye birikimine sahip olamayan az gelismis tUlkeler icin elzem 6neme
sahiptir. Dis borclanma ile ekonomik gelisimin saglanabilmesi ise elde edilen dis
finansmanin cari giderlerden ziyade yatirim harcamalarina kanalize edilmesi 6n
kosuluna bagli olmaktadir. Altin Kural yaklasimi olarak da bilinen bu yaklasim,
kamunun cari harcamalarini vergi ve diger gelirler ile yatirim harcamalarini ise dis
borclanma ile karsilanmasini 6ngérmekte, diger bir ifade ile huktmetlerin cari
giderleri i¢in dis bor¢glanmaya gidemeyecegi, yalnizca yatirim harcamalari i¢in bu yola
basvurabilecegi ifade edilmektedir (Ginaydin ve Eser, 2009:53).

1980’li yillardan itibaren agirlikli olarak ihracata dayali bir ekonomik biiytime
stratejisini benimseyen Ulkelerden birisi de Turkiye’'dir (Akbulut ve Terzi, 2013:45).
Turkiye, Ithalat giderleri ihracat gelirlerini asan, ihracati agirlikli olarak ithalata
bagimli olan ve bu nedenle uzun dénemler kronik dis ticaret aciklariyla kars: karsiya
kalan bir tlkedir. Bu nedenle son dénemlerde 6zellikle de 6zel sektér tarafindan elde
edilen ve yukarida yer alan tablodan da goértilebilecegi gibi 2018 yil1 itibari ile Turkiye
toplam bor¢ stokunun yaklasik %67’sini olusturan dis finansman kaynaklarinin
6nemli bir kism1 hammadde, yar1 mamul gibi ithal girdilere harcanmaktadir. Yarisina
yakin kismi ise banka ve kredi kuruluslari tarafindan agirlikli olarak ttiketici kredisi
seklinde kullandirilmakta, bu durum ise toplam dis bor¢lanmanin Turkiyenin
ekonomik blylmesi tizerindeki etkisinin kisitli olmasina neden olmaktadir. Tablo
1’den de goértulecegi tizere, 1998 yilindan 2018 yilina kadar Turkiye toplam dis borg
stokunda yaklasik olarak %3601k bir artis yasanmistir. Bor¢larin dagilimi dikkate
alindiginda ise 1998 yili itibariyle toplam dis bor¢lanmanin yaklasik olarak %56’°s1
kamu sektortl tarafindan gerceklestirilirken, yaklasik olarak %44°1uk kismi ise 6zel
sektor tarafindan gerceklestirilmistir. 2018 yilina gelindiginde ise toplam dis borg
dagilimindaki karakteristik yap: tamamen tersine dénerek yaklasik olarak %337Tuk
kism1 kamu sektérti tarafindan gerceklestirilirken, yaklasik %67°lik kismi ise 6zel
sektdr lehine artis gostermistir. S6z konusu doénemler arasi yasanan bu yulksek
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artislar dis borclarin ekonomik bilytme Uzerindeki etkileri hususunu 6n plana
cikararak glincel literatliirde siklikla tartisilagelen bir konu haline gelmesine neden
olmustur.

Tablo 1: Tiirkiye’nin Yillar itibari ile Dis Bor¢ Dagilimi (Milyon ABD Dolar)

it | P 1t Boe D ere i | K57 S Boreta [ G e B
Stoku (%) (%) (%)
1998 96.351 34,7 0,56 0,44
1999 103.123 40,7 0,53 0,47
2000 118.602 43,6 0,54 0,46
2001 119.774 53,0 0,60 0,35
2002 129.601 54,8 0,67 0,33
2003 144.179 45,9 0,66 0,34
2004 161.154 40,0 0,60 0,40
2005 170.775 34,2 0,50 0,50
2006 208.002 38,0 0,42 0,58
2007 249.925 36,9 0,36 0,64
2008 280.832 36,2 0,33 0,67
2009 268.873 41,6 0,36 0,64
2010 291.782 37,8 0,35 0,65
2011 305.416 36,7 0,34 0,66
2012 342.290 39,3 0,33 0,67
2013 392.809 41,3 0,32 0,68
2014 405.883 43,4 0,30 0,70
2015 400.292 46,4 0,29 0,71
2016 409.729 47,5 0,30 0,70
2017 455.545 53,5 0,30 0,70
2018 444.878 56,7 0,33 0,67

Kaynak: Hazine ve Maliye Bakanligi, Ttrkiye Dis Borg Istatistikleri (2019)

Calismanin amacit uluslararasi sermaye akimlar: icerisinde yer alan dis borglar
ve dogrudan yabanci yatirimlarin Turkiye’nin ekonomik buUytUmesi Uizerinde ne
oranda ve ne yo6nde etki olusturdugu sorusuna yanit aramaktir. Bu amac
dogrultusunda gerceklestirilen ekonometrik model kurgusu ise toplam dort adet
degiskenden olusmaktadir. Ekonomik biiylime gostergesi olarak kabul edilen GSYIH
degiskenin bagimli, kamu ve 06zel kesim borclanmalar: ile dogrudan yabanci
yatirnmlarin bagimsiz degisken olarak yer aldigi modelden elde edilecek iliskinin
istatistiki bakimdan anlamli, iktisadi ve teorik beklentiler baglaminda pozitif yénlt
olmasi beklenmektedir. Calisma bes bélimden olusmaktadir. Giris kismindan sonra
ilk boéltimde teorik ve kavramsal analiz yapilmis tictinct béltimde ise benzer calisma
orneklerinin yer aldigi literatir arastirmasina yer verilmistir. Ekonometrik
uygulamanin yer aldigi dérdiincti boliimde veri kaynaklar1 ve model kurgusuna yer
verildikten sonra calisma metodolojisi ile ilgili bilgi verilmistir. Gergeklestirilen
ampirik uygulamanin metodolojik altyapis: 6zetle su sekilde kurulmustur; éncelikli
olarak birim kék sinamasinin gerceklestirildigi calismada serilerin duragan olmadigi
sifir hipotezine karsilik birim kok icermedigi alternatif hipotezi test edilmistir (Vergil
ve Erdogan, 2009:35-57). Serilerin duraganlik sartini sagladig: goérialdikten sonra
gerceklestirilen ARDL Sinir Testi ile “Seriler arasinda esbutinlesme yoktur.” bos
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hipotezi “Seriler arasinda esbtitlinlesme vardir.” alternatif hipotezine karsi sitnanarak
seriler arasindaki uzun doénemli koentegrasyon iliskisi sorgulanmistir. Seriler
arasindaki koentegrasyon iliskisinin varligi F testi ile saptandiktan sonra uzun ve
kisa donem iligkilerin tespiti amaciyla ARDL modelleri kurulmustur (Narayan ve
Smyth, 2004:332-342). Son boélimde ise sonug¢ ve Oneriler kismina yer verilerek
calisma sonlandirilmistir.

2. Teorik ve Kavramsal Cerceve

Merkez Bankasi 6demeler bilancosu istatistikleri incelendiginde, uluslararasi
sermaye akimlari, finans ana hesabi altinda; dogrudan yatirimlar, portfoy yatirimlari
ve diger yatirimlar olmak Uzere Ug¢ alt baslk icerisinde yer almaktadir. Dogrudan
yabanci yatirimlar dengesi, bu yatirimlar sonucunda olusan net kar transferlerini
icermektedir. Cesitli hisse paylarindan elde edilen gelirler, kar paylari, sermayeye
dahil edilen karlar ile sirketler arasinda gerceklesen yatirimlar sonucu olusan gelir
ve giderler dogrudan yabanci yatirimlar dengesi icerisinde yer almaktadir. Portféy
yatirimlari ise yabancilar tarafindan satin alinan hisse senedi, tahvil, bono ve i¢
borclanma senetleri gibi menkul kiymetlere yapilan yatirimlari ve bunlara ait temettt
ve faiz 6demelerini kapsamina alan gelir ve gider kalemlerinden tesekkuil etmektedir.
Diger yatirnmlar bashg altinda ise ticari krediler, krediler, déviz mevcutlar1 ve
mevduat hesaplari ile diger varlik ve yaktimlaltkler yer almaktadir (Egilmez, 2014;
Kepenek, 2014: 312).

Grafik 1: Tiirkiye’nin Yillar itibariyla Dis Borg Gelisimi
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Kaynak: T.C. Hazine ve Maliye Bakanligi’ndan elde edilen veriler ile ttretilmistir

Grafik 1’den de gorulebilecegi gibi, yillar itibari ile Turkiye’ye ait gerek kamu
kesimi gerekse 06zel kesim dis bor¢c stokunda ciddi boyutlara ulasan bir artis
gorilmektedir. Bu borclanmalarin hangi alanlara kanalize edildigi ise Turkiye’nin
ekonomik istikrar1 bakimindan biiylik énem arz etmektedir. Istihdam ve tiretimi
artirmaya yoénelik yatirinm harcamalarinin ekonomik buiytime tizerinde olumlu etki
olusturacag: dolayisiyla yatirimlara kanalize edilecek dis borclarin Turkiyenin
ekonomik bliylimesi tizerinde olumlu etki olusturmasi beklenmektedir. Buna karsin,
ekonomik anlamda geri déntstimu kisitli olan cari harcamalar veya cari agik
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ltzerinde baski olusturacak ithal tiketime yonelik harcamalar gibi géreceli olarak
verimsiz alanlara yonlendirilecek dis borglarin ise s6z konusu borclanmalarin
strdurulebilirlik  dlizeylerinin Uizerine c¢ikmasina yol acarak, Turkiye'de
yasanabilecek bir bor¢ krizine kapi aralayabilecegi dustintlmektedir (Gtirdal ve
Yavuz, 2015:155). Bunun en somut 6rnegini 2009 yilinda Yunanistan’da patlak
veren borg krizi olusturmaktadir. Yiksek dtizeyde seyreden cari aciklarini dogrudan
yabanci yatirimlar ve sicak para girislerinden ziyade bliytik oranda dis bor¢clanmalar
yolu ile finanse etmeye calisan Yunanistan’da dis bor¢ stoku, artan cari aciklarina
paralel bir sekilde artarak adeta bir bor¢ sarmalina dontismustir. 2006-2009 yillari
arasinda brut dis borg artis dliizeyinde %66°lik bir artis yasanan tilkede, 2009 yilinin
doérdtinct ceyreginde toplam brit dis borg tutar: 581,6 milyar dolar ile rekor diizeye
ulasmistir. Uluslararasi piyasalardan yeniden borclanma imkanlari daralan tlke,
borclarini ceviremez bir hale gelmis ve bu durumun sonunda kriz kaginilmaz bir hal
almistir (Akcay, 2012:23-28). Elde edilen dis borclarin dogru yerlerde
kullanilmamasinin diger bir olumsuz etkisi ise s6z konusu borclanmalarin faiz
yuktnu arttirarak gelecek nesillerin vergi yuktint de arttirabilme olasiligidir. Bu
durumun devam ettirilmesi halinde ise borcun yeni borclanmalarla 6édenmesi
durumuyla kars1 karsiya kalinmasina neden olabilecektir ki bu durum bor¢lanmanin
olaganuistii bir gelir kaynag: olma vasfini yitirmesine neden olabilecektir (Oztuirk,
2016:181-182). Bu nedenle Turkiye tarafindan elde edilen dis borglarin,
makroekonomik istikrar tizerindeki etkileri g6z 6ntine alindiginda hangi ekonomik
kanallara yonlendirildigi biytik 6nem arz etmektedir.

Diger tarafta bir tulkeye gerceklestirilecek teknoloji ve bilgi transferi
bakimindan biytk énem arz eden dogrudan yabanci yatirimlar, s6z konusu tlkeye
gerceklesen fiziki yatirimlarin artmasi anlaminda ciddi katkilar saglayabilmektedir.
Fiziki yatirimlarin artmas: ise Giretim, istihdam ve vergi gelirlerinde artisa yol acarak
ekonomik gelisim Uzerinde pozitif etkiler olusturabilmektedir. Dogrudan yabanci
yatirimlar ile uluslararas: yatirimcilar gerek kendi 6z kaynaklar1i gerekse yerli
firmalar ile kurmus olduklari ortaklilar ile mal ve hizmet tiretimine yonelik yatirimlar
gerceklestirmektedirler. Bu tirden yatirimlar, istihdam ve Utretim artis1 saglayarak
kalkinma ve blyltme Uzerinde pozitif, dogrudan ve stirekli bir etki olusturan uzun
vadeli yatinnmlardir (TURMOB, 2016). Buna karsin portféy yatirnmlar ve diger kisa
vadeli sermaye hareketleri ile ekonomik buytme iliskisi arasinda istikrarli bir
iliskiden bahsetmek cok olasi degildir (Ayhan, 2019:106-107). Hisse senedi,
borclanma senedi, tahviller gibi menkul kiymet alimlarina yénelik kisa vadeli portfoy
yatirimlari spekulatif kar amacl yatirimlar olup, yasanacak en kti¢giik bir politik veya
ekonomik istikrarsizlik durumunda tulkeyi hizli bir sekilde terk edebilecek nitelikte
yatinmlar oldugu ifade edilmektedir (TURMOB, 2016). Ayrica bu tiirden hizli sicak
para giris ve cikislarina dayali kisa vadeli portfoy hareketleri uzun vadede, gelismekte
olan ulkelerin ekonomik gelisimleri izerinde destekleyici etkiyi géstermesi bir yana,
s6z konusu Tulkelerde makroekonomik istikrarsizliklara yol acarak ekonomik
krizlerin yasanmasinda 6nemli rol oynayabilecegi vurgulanmaktadir (Narin,
2007:108-128). Turkiye'ye gelen portfoy yatirimlarinin karakteristik yapisi
incelendiginde ise agirlikli olarak spektlatif kar amaci giiden kisa vadeli ve gegici
nitelikte yatirnmlar oldugu gérilmustir (Basaran, 2018:134). Bu turden kisa vadeli
spekulatif yatirimlarin Uretim ve istihdami artirici katma deger olusturmamasi
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nedeni ile Turkiyenin ekonomik buytimesi TUzerinde destekleyici etkisinin
bulunmadig distntlmektedir (Acar, 2016:92-105).

Bu baglamda, hazirlanan calismanin amaci, TUrkiye tarafindan elde edilen dis
borclar ve dogrudan yatirimlarin ekonomik bliytime tizerinde etkili olup olmadigini,
sayet etkili ise bu etkinin hangi yonde ve ne oranda oldugunun tespitini
gerceklestirmektir. Uluslararas: sermaye akimlarinin diger o6nemli kalemini
olusturan portfdy yatirimlarinin calisma kapsami disinda tutulmasinin en 6nemli
nedeni ise Turkiye’ye gelen bu tirden kisa vadeli ve spekulatif kar amaclh yatirim
hareketlerinin ekonomik bliyimenin katalizorti olarak kabul edilen istihdam veya
uretim gibi reel ekonomi Uizerinde olusturacagi nispeten zayif etkiye istinadendir.
Elde edilen sonugclar ile uluslararasi sermaye akimlari icerisinde 6nemli yer tutan dis
borclanmalarin dogru kanallara yonlendirildigi ve yasanacak bir ekonomik krize dair
risk unsuru icerip icermedigi konusunda gucli Dbir kanaat olusacag
dustintlmemektedir. Konuya bakis acist anlaminda var olan literattire katk:
saglayacag dustntlen calisma sonuclari ancak bu bor¢clanmalarin 6zellikle cari
acik, ithalata y6nelik harcamalar veya cari harcamalara ne yéonde ve ne oranda etki
ettigine dair gerceklestirilecek calisma sonuclari ile beraber degerlendirildiginde bir
buttinltk arz edecegi ve daha gercekci sonu¢ ve yorumlara ulasilabilecegi
dustnulmektedir.

3. Literatiir Arastirmasi

Dis borclarin yatirimlari artirarak, oOzellikle de gelismekte olan tlkelerin
ekonomik buytumeleri Uzerinde etkili olabilecegi savi ilk kez devletin ekonomi
lUzerinde etkin rol oynamasi gerektigini savunan Keynes tarafindan dile getirilmistir.
Sonrasinda ise bu sav s6z konusu iliskinin tasarruflar tzerinde pozitif etki
olusturarak gelir artisina ve dolayisiyla ekonomik btiytime tizerinde bir ivmelenmeye
sebep olabilecegini iddia eden Harrod-Domar tarafindan devam ettirilmistir (Kara,
2001:96-97).

Yakin doénemler incelendiginde ise yabanci sermaye girislerinin ekonomik
buytme Uzerindeki etkileri yogun bir bicimde ele alinmakta, elde edilen agirlikh
sonugclar ise dis bor¢clanmanin yatirimlara kanalize edilmesi halinde tilke ekonomileri
Uzerinde olumlu sonuclar dogurabilecegi yéntindedir. Baz: tilkelerde ise bunun tam
tersi sonuclar elde edilmistir. Elde edilen sonuclarin farklilasmas: ise, calisma
yapilan ulkelerin gelismislik duizeyleri, makroekonomik gdstergeleri ve disa aciklik
gibi faktérleri ile bliytik oranda paralellik arz etmektedir. incelenen calismalarin bir
kismina ait bilgilerin yer aldig1 6zet arastirma sonuclar: asagida verilmistir.

Borensztein, Gregorio ve Lee (1998:115) tarafindan yapilan calismada,
dogrudan yabanci yatirnmlarin ekonomik buytme Uzerindeki etkisi test edilmistir.
Son yirmi yila ait, endustriyel tlkelerden 69 gelismekte olan tulkeye dogrudan
yabanci yatirim akislan ile ilgili verilerin kullanildigl calismada regresyon analizi
yontemi kullanilmistir. Elde edilen sonugclar, dogrudan yabanci yatirimlarin teknoloji
transferi icin 6nemli bir ara¢c oldugunu, gelismis teknolojileri yeterli oranda
massetme kapasitesine sahip ekonomilerde ekonomik bliyimeye katk: saglayacagi,
s6z konusu teknoloji transferinin ekonomik blylUmeye yerli yatirnmdan daha fazla
katkida bulundugunu gdstermistir. Bununla birlikte, dogrudan yabanci yatirimlarin
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yuksek turetkenligi, ev sahibi tulkenin asgari esik degerine sahip bir insan
sermayesine sahip olmas:i sarti ile ayrica iliskilendirilmistir.

Lin ve Sosin (2001:635) makalelerinde, toplam 77 Uulke ve cesitli bolgelere ait
alt 6rneklemlere dayanarak, devletin dis borcu ile kisi basina diisen GSYH buiytiime
orani arasindaki iliskiyi ampirik olarak incelemislerdir. Calisma sonucunda toplam
ornekleme ait dis bor¢ verileri katsayilarinin yatay kesit tahminleri negatif isaretli
bulunurken, her biri istatistiki olarak anlamli cikmamistir. Afrika tlkelerinden elde
edilen sonuclar ise dis borc ile kisi basina diisen GSYH'nin ytksek dtizeyde ve
anlaml bir sekilde iliskili oldugunu godstermistir. Sanayilesmis ve Latin Amerika alt
ornekleri icin bu iliski negatif ancak istatistiksel olarak anlamsiz bulunurken, alt
orneklem olan Asya ve diger gelismekte olan tlkelerde olumlu ancak istatistiki olarak
anlamsiz bir iliski elde edilmistir.

Herzer (2010) tarafindan gerceklestirilen calismada, 1970 ile 2005 dénemleri
arasinda, dogrudan yabaci yatirimlar ile ekonomik bliylime arasindaki iligki gelisme
seviyesi dlistik 44 tlke icin ele alinmis olup, heterojen panel esblitinlesme ydontemi
kullanilmistir. Elde edilen sonuclara gore, 6énceki calismalarin aksine, dogrudan
yabanci yatirimlar ile ekonomik bliylime arasinda negatif bir iligskinin oldugu ancak
s6z konusu iligkinin tlkelere goére farkhiliklar gosterdigi ifade edilmistir.

Kasidi ve Said (2013:35) yaptiklar: calisma ile dis borc¢larin Tanzanya'nin
ekonomik bliyimesi tizerindeki etkisini arastirmislardir. 1990-2010 dénemi dis borg
ve ekonomik bliyime zaman serisi verilerinin kullanildig1 calismada, dis borclarin
Tanzanya’nin ekonomik buytmesi Uzerinde kuvvetli bir etkisi oldugunu ortaya
koyarken, gerceklestirilen esbiitiinlesme testi ise dis borc ile GSYIH arasinda uzun
vadeli bir iligki olmadigini géstermistir.

Jawaid ve Saleem (2017:121) calismalarinda, 1976-2015 dénemi zaman serisi
verilerini kullanarak, Pakistan’da dogrudan yabanci yatirim, isci déviz gelirleri ve dis
bor¢c ile ekonomik buyltme arasindaki iliskiyi arastirmislardir. Koentegrasyon
sonuclari, yabanci sermaye girisleri ve ekonomik bUiyime arasinda uzun vadede
glcli bir iliski oldugunu gostermistir. Siradan en kucluk kareler yonteminin
kullanildigi calismadan elde edilen sonuglar, dogrudan yabanci yatirimlarin
ekonomik bliytime tizerinde negatif etkili oldugunu goésterirken, isci déviz gelirleri ve
dis borclanmanin ekonomik bliytime tizerinde pozitif etkili oldugunu géstermistir.

Lasbrey ve digerleri (2018:309), 1980-2018 doénemleri arasi verileri kullanarak,
dogrudan yabanci yatirimlar ile ekonomik bliytime arasindaki iliskiyi tespit etmeye
yonelik gerceklestirdikleri calismada karma sonuclar elde etmislerdir. S6z konusu
iligkiye dair agirlikli olarak pozitif iliskiler elde edilmis olsa da bazi durumlarda
dogrudan yabanci yatirimlarin ekonomik bliylime Uizerine negatif hatta sifir etkili
oldugu gortlmustir. Ayrica elde edilen sonuclara gore, pazarin buyukluguy,
ekonomik o6zgurlik, internetin kullanilabilirligi ve dogrudan yabanci yatirimlarin
konumu gibi unsurlarin ekonomik buytime tuzerinde etkili olabilecek 6nemli
belirleyiciler oldugu da ayrica ifade edilmistir.

Comes ve digerleri (2018) yapmis olduklar1 calismada, kisi basina Gayri Safi
Yurtici Hasila (GSYIH) tutarinin 25.000 ABD Dolarin altinda oldugu Orta ve Dogu
Avrupa'daki yedi tilkenin panel verilerini kullanarak, dogrudan yabanci yatirimlar ve
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yurt disina goc¢ edenlerin ana yurda gonderdikleri doévizlerin ekonomik buytme
tzerindeki etkisini arastirmislardir. Hem dogrudan yabanc: yatirimlar hem de ana
yurda gonderilen gelirlerin ekonomik bliyime tizerinde olumlu bir etkisinin oldugu,
ancak tim muhtemel belirleyicilerin neden oldugu arastirmalari sinirlama
konusunda Ceteris Paribus ilkelerinin varsayimi kabul edildiginde, dogrudan
yabanci yatirimlarin etkisinin tim analiz edilen Ulkelerde daha yluksek ciktigi
gorulmuistir.

Djulius (2018:37) dogrudan yabanci yatirimlar, dig borc¢lar ve yurt ici
tasarruflarin Endonezya'nin kisa ve uzun vadeli ekonomik buytmesi tzerindeki
etkisini arastirmistir. Tahmin ediciler ile ekonomik biyltime arasindaki baglantiy:
aciklamak icin hata dtizeltme modelinin kullanildigi calismada, kisa vadede tUg¢
aciklayic1 degiskenin ekonomik buytmeyi 6nemli 6lctde etkiledigi gértlmustir.
Uzun vadede ise dogrudan yabanci yatirimlar ve dis kredilerle karsilastirildiginda,
yurt i¢i tasarruflarin olumlu yénde ve ekonomik biytimeyi 6nemli dl¢tide etkiledigi
gorilmis, uzun vadede ekonomik temellerin istikrarini korumak icin yurt ici
tasarruflar: stirdirmenin énemine vurgu yapilmistir.

Gurdal ve Yavuz (2015:154) calismalarinda, Turkiye’de dis borclanma ile
ekonomik bliyime arasindaki iligkiyi ele almislardir. 1990:Q1-2013:Q12 dénemleri
arast ceyrek yillik verilerin kullanildigi calismada Zaman Serisi Yontemi
kullanilmistir. Elde edilen sonuclara gére ekonomik btiyime ve dis bor¢ arasinda
esbutinlesme iligkisi tespit edilmis, ayrica ekonomik bltiyiimeden dis borca dogru
tek yonla bir nedenselligin oldugu géralmuisttr.

Oztirk ve Cinar (2018), yapmis olduklari calismada Turkiye’de kamu dis
borclanmasi ile ekonomik blUyltme arasindaki iliskiyi arastirmiglardir. 1975-2016
aras1 donem verilerinin kullanildigi calismada, Engle-Granger esbutiinlesme ve
DOLS tahmin teknigi ydntemini kullanmislardir. Elde edilen sonuclar uzun dénemde
kamu dis bor¢lanmasinin ekonomik bliytimeyi arttirdigini gdstermistir.

Doruk (2018:96), Dis borclarin ekonomik btiyiime Uizerindeki etkisini ve bunu
o6lcmek icin glincel yontemleri kullandigi calismasinda, uzun vadeli dis borg¢larin
tasarruflar, sermaye hasila katsayisi ve beseri sermayeye olan etkisi ile ekonomik
buytme arasindaki iliskiyi arastirmistir. 1970-2014 yillar1 aras: veriler ile Bayer-
Hanck (2013) esbuttinlesme testinin kullanildigi calismadan elde edilen sonuclar,
uzun dénemde dis borclanmanin ekonomik bliyime tizerinde etkili olmadigini ayrica
dis borg¢larin tasarruflar, sermaye-hasila katsayisi ve beseri sermaye vasitasi ile
ekonomik bliytime tizerinde etkili olmadigini géstermistir.

Topuz ve Sekmen (2019:154), 1974-2016 doénemleri aras: veriler ile Toda ve
Yamamoto (1995) nedensellik testi, Granger ve Yoon (2002) sakli es btittinlesme testi,
Hatemi-J (2012) asimetrik nedensellik testi ve Hatemi-J (2014) asimetrik etki tepki
fonksiyonlarini kullanarak gerceklestirdikleri calismadan elde ettikleri bulgulara
gore, dogrudan yabanci yatirimlarin ekonomik bliytimenin nedeni oldugu ama bu
nedensellikte asimetrik bir iliskinin oldugu ifade edilmistir.

Balkanlh (2019:175) yapmis oldugu calismada, esbUtiinlesme ve duraganhk
testleri vasitasiyla, 1985-2017 donemleri arasi zaman serisi verilerini kullanarak,
dogrudan yabanci sermaye yatirimlarinin ekonomik bliylime tzerindeki etkisini
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incelemistir. Calismadan elde edilen sonug, uzun dénemde, Turkiye'ye gerceklesen
dogrudan yabanci yatirimlarin Turkiye’nin ekonomik gelisimi Uizerinde pozitif bir
etkiye sahip oldugunu goéstermistir.

Gerek yukarida verilen calismalardan elde edilen sonuclar gerekse literattirde
yer alan diger bircok farkli calisma sonuclar tilkelere gore farklilik arz etmis olsa da,
elde edilen bulgularin istatistiki acidan anlamli bulunmasi, yabancit sermaye
girislerinin tlke ekonomileri tizerindeki etkileri bakimindan yadsinamaz bir gercegi
ortaya koymaktadir. Dolayisi ile s6z konusu tlke ekonomilerinin, yabanci sermaye
girislerinin kendi ekonomileri tizerindeki etki mekanizmasina dair dogru tespitler
gerceklestirerek, uluslararasi ekonomi politikalarini bu dogrultuda sekillendirmeleri
btiytik 6nem arz etmektedir.

4. Ekonometrik Analiz
4.1. Veri Seti ve Model

Calismada 1998Q1-2017Q4 doénemleri arasi ¢eyrek yillik veriler kullanilmistir.
Ozel ve kamu kesimi bor¢ stoku verileri, T.C. Hazine ve Maliye Bakanligi kamu
finansmani istatistiklerinden, dogrudan yabanci yatirimlara ait veriler, Amerika
Merkez Bankas1 (FED) ve International Monetary Found (IMF) veri tabanlarindan,
son olarak GSYIH verileri ise OECD Stat veri merkezinden elde edilmistir. Tim veriler
ABD dolar1 cinsinden elde edilmis olup yapilan analizlerde logaritmik formlar ile
kullanilmislardir. Calismaya iliskin modelleme ise asagida verilen denklem
araciligiyla gerceklestirilmistir.

LNGSH,=B, + B, LNDYY, + B,LNKDBS, + BsLNODBS, + ¢, (1)

Burada LNGSH, Turkiye yurt ici gelir rakamlarini, LNDYY, Turkiye'ye
gerceklesen dogrudan yabanci yatirimlari, LNKDBS, Turkiye'ye ait kamu kesimi dis
bor¢ stokunu, LNODBS, ise yine Turkiye’ye ait 6zel kesim dis bor¢ stokunu sembolize
etmektedir. f;, B, ve f; yurt ici gelir Gizerinde sirasiyla dogrudan yabanc: yatirimlar,
kamu kesmi dis borclanmasi ve son olarak 6zel kesim dis borclanmasi esneklik
katsayilarini, €, ise hata terimini temsil etmektedir.

4.2. Metodoloji
4.2.1. Birim Kok Testi

Degisen varyans ve uzun doénem deterministik yénelim problemi, bazi seriler
ile calismay gliclestirmekte ve bu tir makroekonomik seriler ile calisildiginda sahte
regresyon problemi ile karsi karsiya kalinabilmektedir. Dolayisiyla bu tirden seriler
ile calisilmadan o6nce duraganlik seviyelerinin belirlenmesi buytk o6nem arz
etmektedir (Ukav, 2018:605-617). Bu nedenle ilk asamada, guvenilir sonuclarin
alinabilmesi amaciyla tim serilere ADF birim kok testi uygulanmistir. Asagida
gosterilen modellemeler araciligi ile gerceklestirilen ADF birim kok testi 1979 yilinda
Dickey ve Fuller tarafindan tretilmistir;

Sabitsiz ve Trendsiz Model

P

AX; = 0X;—; + Z a; AXp_; + ue (2)

i=1
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Sabitli ve Trendsiz Model

P
AX, = ay + 0X,_; + Z DXy + e 3)
i=1
Sabitli ve Trendli Model
P
AY, = ap + a it + 0X,_; + Z a; AXy_; + u, 4
i=1
Yukarida verilen modellemeler araciligl ile gerceklestirilen ADF birim kok testi
ile degiskenlerin duragan olmadig: sifir hipotezi s6z konusu degiskenlerin duragan
oldugu alternatif hipotezine karsi sinanmaktadir. Test sonucu olusan istatistiki
degerler MacKinnon kritik tablo degerleri ile karsilastirilir. Elde edilen degerlerin
tablo degerlerinden kuictik degerler almasi, sifir hipotezinin reddedilemeyerek kabul
edilecegi, diger bir ifadeyle serilerin duragan olmadig anlamini tasimaktadir. Aksi
durumda ise sifir hipotezinin reddedilerek alternatif hipotezin kabul edilecegi
anlamini tasir ki bu durumda serilerin duragan oldugu kabul edilir (Vergil ve
Erdogan, 2009).

Gerek otoregresif gerekse hareketli ortalama faktorleri géz 6ntine alindiginda
cesitli sorunlara yol acan ADF testinde, hatalarin birbirleri ile iliskisiz ve degismeyen
varyansa sahip olmasina karsin Philips (1987) ve Philips ve Perron (1988) testinde
ise hata terimleri arasinda ardisik bagmlilik ve sabit olmayan varyans soéz
konusudur (Kizilkaya, Sofuoglu ve Coban, 2015). Dolayisiyla tiim bu faktorler goz
6ntne alindiginda, degiskenlerin duraganlik sinamalar ile ilgili glivenilir sonuclar
elde edebilmek amaciyla calismada kullanilan ttim degiskenlere ADF birim koék testi
ile beraber Philips-Perron (PP) birim kék sinamasi da gerceklestirilmistir.

Tum degiskenlerin ayni seviyede ve ilk farklarinda I (1) duragan olmasi halinde
seriler arasinda uzun dénem koentegrasyon iliskisi Engle-Granger (1987), Johansen
(1988,1991) ve  Johansen-Juselius (1990) esbutunlesme  testleri ile
gerceklestirilebilmektedir. Ancak son zamanlarda, s6z konusu testlere alternatif
olarak gelistirilen ve degiskenlerin ayni seviyeden duragan olma kosulunu icermeyen
ARDL Smnir Testi yaklasimi, ekonometrik analizlerde siklikla kullanilmaya
baslanmistir. Pesaran ve Shin (1995, 1999), Pesaran ve Smith (1998) ve Pesaran vd.
(2001) tarafindan ortaya atilan bu yaklasim, diger esbutiinlesme testlerine kiyasla
6nemli kolayliklar saglamaktadir. Bu kolayliklardan biri de serilerin ikinci farklari
disinda, dluizey degerlerinde, ilk farklarinda veya baz serilerin dlizey, bazilarinin ilk
farklarinda (karma) duragan yapida olsalar dahi esbutinlesme analizinin
gerceklestirilmesine olanak saglamasidir (Ozdamar, 2015:66-97).

4.2.2. ARDL Sinir Testi

Ikinci asamada, duraganlik sinamasindan gecen degiskenler arasinda
esbutinlesme iliskisinin test edilebilmesi amaciyla ARDL Sinir Testi Yaklasimi
uygulamas: gerceklestirilmigtir. Es buitiinlesme testi olarak son dénemlerde siklikla
kullanilan bu simmamanin serilerin butlinlesme seviyelerini dikkate almadan
koentegrasyon iliskisinin tespit edilebilme olanag: tanimasi énemli bir avantaj olarak
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kabul edilmektedir (Erdogan, Ttrkéz ve Gortis, 2015: 113-123). Ayrica nispeten daha
kticik kapsamli 6rneklemlerde tutarli sonuclar vermesi diger bir tercih sebebini
olusturmaktadir. Bununla birlikte gerek kisa gerekse uzun dénem parametrelerini
es anli olarak tahmin edebilme glicti de ayr1 bir avantaj olarak degerlendirilmektedir
(Alimi, 2015:103-114). Bu analiz asagida gosterilen 5 nolu denklem yardimi ile
tahmin edilmistir.

ALNGSH, = a, + Zali ALNGSH,_; + Zazi ALNDYY,_; +Z as; ALNKDBS,_; +
i=1 i=0 i=0

p
Z a,; ALNODBS,_; + as GSH,_, + a,LNDYY,_, + a,LNKDBS,_,+agLNODBS,_, + . (5)
i=1

Calismaya adapte edilen ve ARDL Sinir Testi modelini gésteren 5 nolu denklem,
duraganlik sinamasindan basariyla gecen serilerin uzun doénemli koentegrasyon
iligkisini vermektedir. A, degiskenlerin ilk farkini gdstermektedir. Gecikme
uzunluklar:1 ise p ile gosterilmektedir. LNGSH, aciklayici degiskeni digerleri ise
bagimsiz degiskenleri gostermektedir.

Sinir testi model tahmininin ardindan “Seriler arasinda esbutttinlesme iliskisi
yoktur.” sifir hipotezinin “Seriler arasinda esbtttinlesme iligkisi vardir.” alternatif
hipotezine karsi sinandigi, model ile uyumlu hale getirilen hipotez denklemleri
asagidaki sekilde kurulmustur.

Hy:as = ag = a; = ag = 0 (Esbutinlesme yoktur)
Hi:a, # as # ag # ag # 0 (Esbtittinlesme vardir)

Analiz sonrasi hesaplanan F degeri, Peseran v.d (2001)’in gelistirmis oldugu
tablo degerleri ile karsilastirilir. Elde edilen deger tablo degerlerinin altinda bir deger
ise seriler arasinda uzun doénemli bir koentegrasyon iliskisinin olmadigina karar
verilir. S6z konusu degerler arasinda bir deger olusmas: esbtitinlesme iliskisinin
varligina dair tereddit olusmasina neden olur ve diger alternatif testlere basvuru
yoluna gidilir. Son olarak bulunan sonuc kritik degerlerden daha Ust bir deger ise
uzun donemde seriler arasinda esbutlinlesme iliskisinin olduguna dair gticli bir
kanit sunar.

4.2.3. ARDL Model Tahmini

Es-butinlesme iliskisinin tespit edilmesinin ardindan bir sonraki asamada,
esbutinlesme testinden farkli ve gecikme uzunluklarinin birbiriyle bagimli olmadig:
ARDL model tahmini, asagidaki model aracilig: ile gerceklestirilmistir.

LNGSH, = B, + Z B.1: LNGSH,_; + Z Bo: LNDYY,_; + Z Bs; LNKDBS, _;

i=1 i=0 i=0

+) By LNODBS, ; +u, 6)

i=1
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6 nolu denklemde yer alan LNGSH aciklayic1 degiskeni; k, r, m ve n ise gecikme
uzunluklarini ifade etmektedir. Model tahmini maximum gecikme uzunlugunun 8
(ceyreklik veriler) olarak belirlendigi Schwarz bilgi kriterlerinden yararlanilarak
gerceklestirilmistir. Schwarz bilgi kriterinin tercih edilme sebebi, Akaike bilgi
kriterine nazaran, modele eklenen yeni degiskenlerin ortaya cikaracagi durumun
degerlendirilmesi noktasinda daha dikkatli diizenlenmis olmasidir. Ayrica modelin
guvenilir sonuclar vermesi acisindan 6nem arz eden ardisik bagimlilik, degisen
varyans, hata terimlerinin normal dagilimi ve model kurma hatasinin olup olmadig:
sirastyla Breusch-Godfrey, Breusch-Pagan-Godfrey, Jarque-Bera ve Ramsey tanisal
testleri araciligiyla tahmin edilmistir. Bununla beraber, parametrelerin kararli bir
yap1 sergileyip sergilemedigi ve dolayisiyla yapisal bir kirilmanin olup olmadig da
Cusum ve Cusum Square testleri araciligiyla arastirilmistir.

4.2.4. Hata Diizeltme Modeli

Model tahminlerinin ardindan seriler arasindaki kisa doénemli iligkiler
arastirilmistir. Bu amacla Hata Duzeltme Modeli kurulmustur. Model tahminine
dayali kalintilar sonucu elde edilen Hata Dtizeltme Terimi (HDT) ise uzun dénemde
kisa donem soklarinin ne oranda diizene girdigini ifade eden 6nemli bir gosterge
niteligi tasimaktadir (Bulut, 2016:23). Degiskenlere ait ilk farklarin kullanildig ve
serilerin birbirleriyle olan kisa dénemli iligskilerin yer aldigi Hata Diizeltme Modeli
asagida gosterilmistir.

k r m
ALNGSH, = B, + Zﬁli ALNGSH,_; + ZBZ" ALNDYY,_; + Z Bsi ALNKDBS,_;

i=1 =0 i=0

n
+ Z Ba; ALNODBS,_;+ yHDT,_{ + piy (7)

i=1

Modeldeki ALNGSH, degiskeni Turkiye yurt ic¢i gelir degiskenine (GSH) ait
serinin ilk farkini géstermektedir. y, sembolti Hata Dlizeltme Terimi katsayisini ifade
ederken, (HDT) ise Hata Dtuizeltme Terimi’ni gdstermektedir. S6z konusu katsayi
degerinin istatistiki bakimdan anlamli, katsay:r isaretinin ise negatif olmasi
gerekmektedir. Son asamada ise uzun doénem katsayi tahminleri gerceklestirilerek
elde edilen degerler iktisadi beklentiler dogrultusunda yorumlanmaistir.

4.3. Bulgular

Serilerin duraganliklarini sinamak ve ARDL smir testi yaklasiminin
uygulanabilirligini tespit edebilmek amaciyla tim serilere birim koék testleri
uygulanmistir. Elde edilen sonugclar ise Tablo 2’de gdsterilmistir.
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Tablo 2: Birim Kok Testi Sonuclar1

ADF Testi Phillips Perron Testi
(Diizey) (Diizey)
Degiskenler
- Sabitli Sabitsiz cp1s Sabitli Sabitsiz
S Trendli Trendsiz Sl Trendli Trendsiz
LNGSH 0,93 2,81 4,32 0,78 2,93 3,90
(0,9954) | (0,1966) (1.000) (0,9931) (0,1599) (1,0000)
NDYY 1,73 2,43 0,22 22,69 4,53+ 0,55
(0,4136) | (0,3632) | (0,7465) (0,0809) (0,0026) (0,8324)
1,41 1,01 3,65 ~1,40 ~1.94 3,46
LNKDBS (0,5710) | (0,6408) | (0,9999) (0,5761) (0,6243) (0,9998)
~0,49 1,83 1,87 1,16 1,47 3,09
LNODBS (0,8865) | (0,6781) | (0,0848) (0,6868) (0,8313) (0,0994)
Degiskenler (Birinci Fark) (Birinci Fark)
LNGSH 7300 | 7.400% | -6,00% 730w 7,405 26,35+
(0,0000) | (0,0000) | (0,0000) (0,0000) (0,0000) (0,0000)
INDYY ~15,67** | -15,56** | -15,75% ~16.07% ~15.97% ~16. 14
(0,0001) | (0,0001) | (0,0000) (0,0001) (0,0001) (0,0000)
_8’48*** _8,53*** _7,36*** _8’50*** _8’53*** _7’47***
LNKDBS (0,0000) | (0,0000) | (0,0000) (0,0000) (0,0000) (0,0000)
3.88%* | -3,81% -3,33%% -5, 54%% -5,51%% ~4,60%%
LNODBS 0,0034) | (0,0212) | (0,0011) (0,0000) (0,0001) (0,0000)
Kritik Degerler
1% 3,52 4,08 26 -3.52 ~4,08 2.60
5% 29 3,47 1,95 2.90 3,47 195
10% 2,59 3,16 1,61 259 3,16 161
Not: (***) simgesi %1, (**) simgesi %5, (*) ise % 10 anlamlilik dtizeylerini; parantez icerisindeki

degerler ise olasilik (p) degerlerini gostermektedir.

Uc model aracilifiyla test edilen verilere ait birim kék analiz sonuclarina gore;
PP testi, sabitli ile sabitli ve trendli model sonuclari, dogrudan yabanci yatirimlar
serisinin dtizey degerlerinde I (0) duragan oldugunu goéstermistir. Diger tim test
sonuglari ise serilerin ilk farklarinda I(I) duragan oldugunu géstermistir. Bu sonuglar

serilerin duraganlik seviyelerinin karma (mixed) bir yap: gosterdigini dolayisiyla
degiskenler arasindaki esbuitinlesme sinamasinin ARDL Sinir Testi yaklasimi ile
incelenebilecegini gdstermistir. Duraganlik sinamas: sonrasinda uygulanan ARDL
sinir testi sonuglar ise Tablo 3’de gdsterilmistir.

Tablo 3: Sinir Testi ( F Testi ve Kritik Degerler)

: — Kritik Deger Kritik Deger
k F Istatistigi (%1) (%5)
1(0)-1(T) 1(0)-1(T)
1 10,69***
3,65-4,66 2,79-3,67

Not: (***) simgesi %1 anlamlilik dlizeyini gostermektedir.

Elde edilen F testi istatistigi, Peseran v.d (2001)’in gelistirmis oldugu kritik
degerler ile karsilastirildiginda, s6z konusu degerin Uist degerden yuksek bir deger
aldig1 ve istatistiki olarak %1 diizeyinde anlamli oldugunu géstermistir. Bu sonug
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degiskenler arasinda uzun doénemde esbutlinlesme iliskisinin oldugunu,
esbltltnlesme iliskisinin olmadigini gosteren sifir hipotezinin ise reddedildigini
gostermektedir.

Duraganlik ve esbutlinlesme analizlerinin ardindan, Schwarz bilgi kriterine
gore maksimum gecikme uzunlugunun, kullanilan serilerin ceyreklik veriler olmasi
nedeniyle 8 olarak belirlendigi model tahmin sonuclar: Tablo 4’de gosterilmistir.

Tablo 4: ARDL (1, O, O, 0) Model Tahmin Sonuclar1

Degiskenler Katsay1 Istatistik
LNGSH (-1) 0,91%** 30,6
LNDYY 0,0004 0,11
LNKDBS 0,08*** 4,11
LNODBS 0,01 1,07
D(KUK) -0,02%** -4,92
C 0,16 1,36
Tanisal Testler Istatistik

R2 0,992
Duizeltilmis R2 0,991
Olasilik 0.000
Otokorelasyon 0,79 (0.67)
Fonksiyonel Form 1,40 (0.24)
Normallik 0,87 (0.65)
Degisen Varyans 0,75 (0.95)

Not: (***) simgesi %1 anlamlilik dtizeyi; parantez icerisindeki
degerler ise p (olasilik) degerlerini gostermektedir.

Optimum gecikme uzunluklarina gére kosulan model, ARDL (1, 0, O, 0) modeli
olarak tahmin edilmistir. Modele gére GSYIH degiskeni, kamu kesimi dis bor¢ stoku
degiskeni ve modele sonradan dahil edilen kukla degisken, iktisadi yazin ile uyumlu
ve istatistiki bakimdan %1 dtizeyinde anlamli ¢ikmistir. Diger tim degiskenler ise
katsayi igaretleri bakimindan iktisadi beklentiler ile uyumlu ancak istatistiki olarak
anlamsiz sonuclar vermistir.

Modelden elde edilen sonuclarin glivenilir olmas1 bakimindan buytk 6neme
sahip tanisal test sonuclar incelendiginde ise ttim istatistiki rakamlarin %0,05’den
buyulk ¢ikarak, modelde ardisik bagimlilik, degisen varyans, normal dagilim ve model
kurma hatasi problemlerinin olmadigini gdstermistir. Diger taraftan, modele ait
parametrelerde istikrarli bir yapinin olup olmadiginin tespitine yénelik CUSUM ve
CUSUM of Squares testleri gerceklestirilmistir. CUSUM of square testi modelde
istikrarh bir yapinin olmadigini géstermistir. S6z konusu degisime istinaden, 2008-
2012 doénemleri aras1 degiskenler Ulzerinde pozitif veya negatif etkileri yansitmak
Uzere, dissal olarak modele bir yapay degisken dahil edilmistir. Modele dahil edilen
kukla degisken sonrasi modele ait artiklarin smirlar icerisinde kalarak
parametrelerin kararlh bir gédrtintim sergiledigi anlasilmistir. Grafik 2’de CUSUM ve
CUSUM of Squares grafikleri verilmistir.
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Grafik 2: CUSUM ve CUSUM of Squares
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Bir sonraki agsamada Hata Dtizeltme Modeli kurulmustur. ARDL (1, 0, 0, 0)
hata duzeltme modeli ve uzun doénem katsayilar1 tahmin sonuclari Tablo 5’de
verilmistir.

Tablo 5: Uzun Donem ve Hata Diizeltme Katsay:1 Tahmin Sonuclar1

ARDL Uzun Donem Katsayilar1 Tahmin Sonuclar1

Degiskenler Katsay1 istatistik
LNDYY 0,004 0,11
LNKDBS 0,80%*** 3,47
LNODBS 0.12 1,35
D(KUK) -0.25%** -3,28
C 1,63** 2,07

ARDL Hata Diizeltme Modeli Tahmin Sonuclari

Degiskenler Katsay1 Istatistik
D(LNDYY) 0,006* 1,8
D(LNKDBS) 0,19%** 3,12
L(NODBS) 0.04 1,03
D(KUK) -0.03*** -4,49
ECM (-1) -0,08%*** -6,32

Not: (***) simgesi %1, (**) simgesi %5 ve (***) simgesi ise %10

anlamlilik dtizeylerini géstermektedir

Elde edilen Hata Duizeltme Modeli sonuclari, kisa dénemde dogrudan yabanci
yatirnmlar, kamu kesimi dis bor¢lanmalar: ve yapisal degisime istinaden modele dahil
edilen kukla degiskenin ekonomik bliylime tizerinde istatistiki olarak anlamli bir etki
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olusturdugunu gostermistir. Diger tim degiskenler ise katsay: isaretleri ve iktisadi
beklentiler bakimindan anlamli, istatistiki acidan ise anlamsiz sonuclar vermistir.
Model tahminine dayali kalintilar sonucu elde edilen ve uzun dénemde kisa dénem
soklarinin ne oranda duizene girdigini ifade eden Hata Duzeltme Terimi (HDT) ise
katsay1 isareti negatif, istatistiki bakimdan ise anlamli bir sonug¢ vermistir. Elde
edilen hata duizeltme katsayisi, kisa dénem dengesizliklerinin yaklasik olarak %
8’inin bir sonraki dénemde dlizene girdigini gostermektedir. Son asamada, elde
edilen uzun dénem katsay: ve istatistikleri, Turkiye’ye gerceklesen dogrudan yabanci
yatirimlar ile 6zel kesim dis borclanmalarinin ekonomik buytme Uzerinde etkili
olmadigini géstermistir. Kamu kesimi dis borclanmalari ve modele dahil edilen kukla
degiskenin ise iktisadi yazina uygun ve istatistiki olarak %1 dlizeyinde anlamli
cikarak calismada baz alinan doénemler arasinda Turkiye’nin ekonomik blytmesi
Uzerinde glcla bir etki olusturduklarini géstermistir.

5. Sonuc¢

1998Q1-2017Q4 doénemleri arasinda Turkiye'ye gelen yabanci sermayenin
Turkiye’nin ekonomik buiytiimesi tizerindeki etkisinin konu edildigi calismadan elde
edilen bulgular incelendiginde; ilk olarak, elde edilen kamu kesimi uzun dénem
katsay1 istatistiginin %1 dUzeyinde anlamh ¢ikarak, kamu kesimi dis
borclanmalarindaki %1°lik bir artisin Turkiye'nin ekonomik gelisimi Uzerinde
%0,8071ik gtclt bir artisa yol actigint godstermistir. Ekonomik blyltmenin
gerceklesmesinde adeta katalizor gorevi Gistlenen tretim ve istihdam artisina yonelik
yatirimlar g6z 6nline alindiginda, elde edilen s6z konusu bulgu, Turkiye'de kamu
kesimi tarafindan gerceklestirilen dis bor¢clanmalarin bir kisminin ekonomik gelisimi
destekleyici alanlara kanalize edildigine dair bir kani olusturmus olup, literattir
Ozetinde verilen bazi benzer calisma sonuclarini da destekleyici niteliktedir (Lin ve
Sosin, 2001; Oztiirk ve Cinar, 2018).

Ozel sektér dis borclanmalarinin ekonomik btliylime tizerinde istatistiki
anlamda anlaml bir etki olusturamadigini gésteren bulgu ise Merkez Bankasi1 EVDS
(2019) tarafindan yayinlanan 6zel sektdr dis bor¢ dagilim istatistikleri géz 6ntine
alindiginda anlamli bulunmustur. S6z konusu istatistikler incelendiginde, son
donemlerde gerceklestirilen 6zel sektoér bor¢lanmalarin yarisina yakininin banka ve
kredi kuruluslar: tarafindan, agirlikli olarak ttiketici kredisi seklinde kullandirildigini
gostermistir. Bu durumun ise 06zel sektdér tarafindan elde edilen dis borclarin
Turkiye’nin ekonomik buytmesi tizerindeki etkisinin kisith olmasinda 6énemli rol
oynadigi diistintilmektedir. Diger tarafta, agirlikli olarak ihracat ve dis finansmana
dayali bir ekonomik bliyime stratejisini benimseyen tlkelerden birisi olan Turkiye,
ithalat giderleri ihracat gelirlerini asan bir tilke pozisyonundadir. fhracati agirlikli
olarak ithalata bagimli olan ve yeterli sermaye birikimine sahip olmayan tlkede dis
finansman kaynaklarinin énemli bir kisminin hammadde, yari mamul gibi ithal
girdilere harcanmakta olmasinin, ekonomik bliytime 6ntinde diger ciddi bir dar bogaz
olusturdugu tahmin edilmektedir.

Dogrudan yabanci yatirimlarin Turkiyenin ekonomik buyUmesi tzerindeki
etkisine dair elde edilen bulgu ise istatistiki bakimdan anlamli cikmamistir. Bunun
altinda yatan en o6nemli sebebin ise s6z konusu yatinm tutarlarinin istenilen
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duzeylerde gerceklesmemis olmasindan kaynaklandigi tahmin edilmektedir. Bu
tirden yatirimlarin gerceklesmesinde, yatirim yapilacak tilke veya bolgelerin gerek
ekonomik gerekse siyasi istikrari 6nemli rol oynamaktadir. Bununla beraber,
uluslararasi yatirimcilarin bu térden yatirimlara karar asamasinda uluslararasi
kredi derecelendirme kuruluslari tarafindan verilen tilke puanlarini da dikkate
aldiklar1 gézden kacirilmamas: gereken ayri bir gercektir. Bu noktada, dogrudan
yabanci yatirimlarin Turkiye'ye arzu edilen dlizeylerde gerceklesmemesinin altinda
yatan en oOnemli sebeplerinden birisinin de ABD’de faaliyet gosteren kredi
derecelendirme kuruluslarinin bir siyasi baski aracit olarak Turkiye'ye yonelik
uyguladigr ve objektif kriterlerin ¢cok da dikkate alinmadigl distintilen dusuk tlke
puani uygulamalarinin oldugu dustnuilmektedir. Dogrudan yabanci yatirimlarin
Turkiye’nin ekonomik gelisimi tizerindeki etkisine dair elde edilen bu sonugc literattir
O0zetinde verilen bazi calismalari destekler niteliktedir (Herzer, 2010; Lasbrey vd.,
2018).

Elde edilen sonugclar ile uluslararas: sermaye akimlar: icerisinde 6énemli yer
tutan dis borclanmalarin dogru kanallara yonlendirildigi ve yasanacak bir ekonomik
krize dair risk unsuru icerip icermedigi konusunda bir kanaat olugsamamaktadir.
Ancak bu bor¢lanmalarin 6zellikle cari agik, ithalata yénelik harcamalar veya cari
harcamalara ne yoénde ve ne oranda etki ettigine dair gerceklestirilecek farkli calisma
sonuclari ile beraber degerlendirildiginde bir buittinltik arz edecegi ve daha gercekci
sonugc ve yorumlara ulasilabilecegi diistintlmektedir. Bununla beraber, kamu kesimi
tarafindan elde edilen dis borclanmalar ile kamusal yatirimlara devam edilmesinin,
diger yandan 0zel sektdér tarafindan, oOzellikle de kredi kuruluslari tarafindan
gerceklestirilen borclanmalarin, ttiketim kredileri yerine agirlikli olarak tretime
dontk projelere aktarilmasinin, Turkiye’nin ekonomik buiylimesi Ulizerinde pozitif
etkiler olusturarak gelismis tilke standartlarina erismede ciddi katkilarinin olacag:
dustnilmektedir. Bunun yaninda, disa bagmhlhig azaltacak urtnlerin yerli
Uretimine agirlik verilmesinin, Uretim maliyetlerini dusutrerek dis finansman
ihtiyacinin azalmasina, ayrica elde edilen gelirin yeniden yatirimlara harcanarak
ekonomik buytme Uzerinde 6nemli katkilarin olacagi dustntlmektedir. Siyasi ve
ekonomik istikrara yonelik alinacak tedbirlerin ise dogrudan yabanci yatirimlar:
istenilen duzeylere yukselterek ekonomik buytime tUzerinde etkili olabilecegi
diistincesi ise ayr1 bir sonug¢ 6nerisini olusturmaktadir.

Bildirim

Bu calismada yayin etigi ve arastirma etigi kurallarina uyulmustur. Calisma intihal denetimine
tabi tutulmustur.
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Arastirma Makalesi / Research Article

SAGLIK CALISANLARININ MOTIVASYON DUZEYLERININ
SOSYODEMOGRAFIK DEGISKENLER ACISINDAN INCELENMESI

Umit NALDOKEN! Sinem SARICOBAN?

Oz

Bu c¢alisma Sivas ilindeki saglik kurumlarninda gérev yapan personelin genel motivasyon
diizeylerinin  sosyo-demografik degiskenlere gére incelenmesi amacwyla yapilmistir.
Arastirmanin evrenini Sivas ilindeki altt saglik kurumu olusturmaktadwr. Bu kurumlarda
calisanlar kadro veya meslek ayrnimi yapumaksizin calismaya dahil edilmistir. Arastirmaya
gontillti olarak 427 saglik calisani katimistir. Tarumlayict nitelikte olan bu ¢calismada veriler
anket araciigiyla toplanmustir. Ilk olarak dokuz sorudan olusan Kisisel Bilgi Formu ile
calisanlanin sosyo-demografik verileri elde edilmistir. Ardindan 33 sorudan olusan ve 4 alt
boyutu bulunan 5li Likert tipindeki Motivasyon Olgegi kullanilmistir. Verilerin analizi SPSS v.22
paket programinda yapimistir ve ANOVA, frekans ve ytizdelikler, ortalamalar ve t testi yaplarak
degerlendirilmistir. Arastirma sonucunda saglik calisanlarinin genel motivasyon diizeyinin orta
diizeyde oldugu bulunmustur (2,40+0,80). Geng yasta olan calisanlarin, kadinlarin, bekarlarn,
TSM c¢alisanlaninin, uzun stiredir kurumda calisanlarnin, hemsirelerin ve aylik geliri diistik
olanlarin motivasyon diizeyinin daha ytiksek oldugu saptanmistir.

Anahtar Kelimeler: Motivasyon, Saglik Calisanlari, Hastane

INVESTIGATION OF MOTIVATION LEVELS OF HEALTH WORKERS
IN TERMS OF SOCIODEMOGRAPHIC VARIABLES

Abstract

This study has been conducted for the purpose of evaluating the general motivation levels of
health personnel working in healthcare institutions in Sivas province according to socio-
demographic variables. The target population of the study is six health institutions in Sivas
province. The employees of these institutions were included in the study without making any
discrimination on position and occupation. 427 healthcare personnel participated in the study
voluntarily. In this descriptive study, the data were collected by way of survey. Firstly, socio-
demographic data of employees were collected with the Personal Information Form consisting of
nine questions. Afterward, a 5-point Likert-type Motivation Scale consisting of 33 questions and
4 sub-dimensions was used. The analysis of data was carried out in the SPSS v.22 package
program and evaluated with ANOVA, frequency and percentages, averages and t-test. As a
result of the study, the general motivation of health personnel was found to be at a moderate
level (2.40+0.80). Also, the motivation level of young personnel, women, singles, community
health care centre personnel, long-term institution personnel, nurses and those with low monthly
income was detected to be higher.
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Extended Abstract

In order to work effectively and productively and achieve determined objectives,
the factor that organizations most need is the human resource. Leading the whole
power of human resource physically, spiritually and mentally having importance for
organizations towards the objectives of the organization with a high level of desire
and energy can be explained by the motivation concept (Can et al., 2015: 103).
Motivation concept is generally defined as the power triggering the behaviours of
individuals and enabling the individuals to take action towards the purpose. The
main factor triggering this power enabling individuals to take action is motives
(Timuroglu and Celik, 2018: 70). That is to say, what meant with the motivation
concept essentially is indeed the motives behind the actions of people (Seker, 2015:
22). The motive arises from the needs and it pushes the individual towards behaviour
and ensures them to reach their goals (Ozalp and Kirel, 2013: 29). Motivation is an
important concept in terms of endearing the job to the personnel, gladdening the
personnel in the workplace environment, assigning the proper job to the person and
ensuring him/her to enjoy as performing the job (Kaya et al., 2013: 2).

A motivated individual directs his/her own efforts and actions towards the
organizational objectives. Thus, the productivity of the organization and the
satisfaction level of the workers increase (Onen and Kanayran, 2015: 50). Initiatives
of the organizations towards increasing motivation have an important place in

providing employment, especially of capable, successful, wise individuals (Karakaya
and Ay, 2007: 55).

The aim of this study is to determine the general motivation level and the
motivations according to the socio-demographic variables of the personnel working
for the health facilities in Sivas province. For that purpose, personnel of Sivas
Numune Hospital, Sivas Oral and Dental Health Hospital (ODHH), Sivas Local Health
Authority, Sivas Public Health Management, a district state hospital, and a
community health care centre (CHC) were included in the study. In total, 427 people
accepting to participate in the study voluntarily were reached.

In order to collect the data in the study, Personal Information Form and
Motivation Scale were used. In Personal Information Form, there are nine questions
in total; which are about age, gender, marital status, education, occupation, the
institution where they work for, working hours in the institution, total working period
and monthly wage. The motivation scale being used to evaluate the motivation levels
of personnel consists of 33 questions and 4 factors, and it uses a 5-point Likert scale.
It is stated that as the score obtained from the scale decreases, the level of motivation
increases.

In the evaluation of the data of the study, SPSS 22.0 was used. The data were
evaluated with ANOVA, frequency and percentages, averages and t-test.

Of the participants, 39,8% are between the ages of 35-44; 53,6% are female;
78,9% are married. 47,5% work in Sivas Numune Hospital. The total working period
of 27,9% and the working period in the current institutions of 49,4% is between 0-5
years. 48,0% are nurses/nurse-midwife/health personnel; 64,9% have
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associate’s/bachelor’s degree and 46,1% have a monthly wage between 2.001-3.000
(Table 1).

The motivation scale total point average of personnel is 2,40+0,80. It was found
that the factors related to the job (2,44+0,90) and the individual factors (2,44+0,82)
to have the highest average point, while other factors’ (2,15+1,13) average point to be
at the lowest level (Table 2).

As the motivation averages of the employees between the ages of 45-49 are the
highest, it was found that the motivation averages of the employees between the ages
of 25-34 to be the lowest. The general motivation level of employees between 45-49
is lower than the one of employees between 18-24 and 25-34 with regards to the
aspect of administrative factors and individual factors (p<0,05). With regards to the
factors related to the job and other factors, the motivation level of employees between
45-49 was found to be lower than that of between 25-34 (p<0,05) (Table 3).

The scale point average of female employees was found to be 2,24+0,67, and of
male employees was found to be 2,60+0,89. The factor with the highest point for
female employees is the factors related to the job (2,30+0,80), as it is individual
factors for males (2,63+0,92). The motivation levels of female employees all across
the motivation scale and in all factors are high and statistically significant (p<0,05)
(Table 4).

The scale point average of married employees was found to be 2,41+0,82, and
of single employees was found to be 2,39+0,75. The average points of administrative
factors (2,42+0,88) and other factors (2,17+1,15) of married employees are higher
than singles. The average point of other factors of single employees was found to be
statistically significant (p<0,05) (Table 5).

The highest scale average point belongs to the employees of Sivas Public Health
Management (2,67+0,65). Community health care centre has the lowest average
(1,62+0,43). Analyzing the average points according to the motivation factors, it was
found that the employees of Numune Hospital (2,63+1,07), Sivas Local Health
Authority (2,15+0,37) and Sivas Oral and Dental Health Hospital (ODHH) (2,39+0,57)
have higher averages in the factors related to the job; the employees of Community
Health Care Centre (CHC) (1,67+0,31) and Public Health Management have higher
averages in administrative factors and the employees of District State Hospital have
higher averages in individual factors (2,03+0,61) (Table 6).

Analyzing the scale general average in terms of the total work period, it was
seen that the average point of the ones having been working for 11-15 years is
maximum (2,56%0,93), and of the ones having been working for 21-25 years is
minimum (2,30+0,75). Analyzing according to the working year, the highest average
points of employees having been working for 0-5 years (2,41+0,93), for 11-15 years
(2,5940,98) and for more than 26 years (2,38+0,77) belongs to the factors related to
the job. The average points of individual factors of employees having been working
for 6-10 years (2,55+0,89) and for 16-20 years (2,40+0,66) and that of administrative
factors of employees having been working for 21-25 years (2,30+0,54) were found to
be the highest. It was determined that the “other factors” motivation levels of the
employees having been working for 11-15 years are lower than that of the employees
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working for 0-5 years and 21-25 years and that they are statistically significant
(p<0,05) (Table 7).

Analyzing the scale general average in terms of the total work period in the
current institution, it was seen that the average point of the ones having been
working for 11-15 years is maximum (2,80+1,04), and of the ones having been
working for more than 26 years is minimum (1,98+0,38). The factors related to the
job of employees who have been working for 0-5 years, individual factors of the ones
working for 6-10 years and administrative factors of the ones working for more than
11 years were found to be the highest average points. It was found that all factors
and the motivation level throughout the scale of the employees who have been
working for 11-15 years are lower than that of the employees working for 0-5 years
and that they are statistically significant. (p<0,05) (Table 8).

The occupational group with the highest motivation point is doctors
(2,62+1,27). And the occupational group with the lowest motivation average point is
the nurse-midwife/nurse/health technician group (2,29+0,94). The job-related
factors of doctors, nurse-midwife/health technician, technical services personnel
and other health personnel; the administrative factors of dentists and health
managers; and the individual factors of pharmacists were found to be the high
average points (Table 9).

The ones with a master’s degree (2,46+0,75) have the highest average
motivation point. As those with a doctorate level (2,10+0,29) have the lowest average
motivation point in comparison with the other groups (Table 10).

While the highest motivation point was seen in employees with 4.001-5.000 TL
monthly wage (2,67%0,83), those making 0-2.000 TL monthly (2,28+0,68) have the
lowest average motivation point. A significant difference was found in individual and
job-related factors in the overall point of the scale (Table 11).

In this study conducted with the intent of analyzing the motivation level of
health personnel in Sivas province according to their socio-demographic
characteristics, it was found that the motivation of personnel is at a moderate level.
In parallel with our findings, in the study conducted by Tan and his friends (2015)
with the nurses working in an internal diseases’ clinic, it was found the motivations
of nurses were at a moderate level. In the study made by Yildiz and Birgili (2007) with
the nurses working in the intensive care unit, it was seen that the motivation level of
more than half of the nurses was at a moderate level. And in the study conducted by
Ekiyor and Arslantas (2017) with the medical device sector personnel, it was found
that the motivation level of the personnel was slightly above the average. Motivation
levels of relatively young people, women, singles, community health care centre
personnel, long-term institution personnel, nurses and those with low monthly
income were found to be high.

It can be recommended to develop strategies to improve the motivation of the
personnel especially in the institutions with a low level of motivation. This study was
conducted within the Health Ministerial institutions in a single province. Motivation
levels of health personnel can be compared with further studies to be made aimed at
health personnel in different provinces and in different sectors.
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1. Giris

Orgtitlerin, etkili ve verimli c¢alisabilmeleri ve belirlenen amaclara
ulasabilmeleri icin en fazla ihtiyac duydugu faktér insan kaynagidir. Orgiitler icin
6nem arz eden insan kaynaginin fiziksel, ruhsal ve zihinsel olarak tim glicting,
yuksek diizeyde istek ve enerji ile 6rglitin amaclar:1 dogrultusunda yonlendirmesi,
motivasyon kavrami ile aciklanabilmektedir (Can ve ark., 2015: 103). Motivasyon
kavrami genel olarak, bireylerin davranislarini tetikleyen ve amaca yonelik olarak
bireylerin harekete gecmesini saglayan glic olarak ifade edilmektedir. Bireylerin
harekete gecmesini saglayan bu glict tetikleyen asil etken ise gtidilerdir (Timuroglu
ve Celik, 2018: 70). Yani temelde motivasyon kavrami ile ifade edilen sey aslinda
insanlarin eylemlerinin arkasindaki guduadtr (Seker, 2015: 22). Guda ise
ihtiyaclardan kaynaklanir ve bireyi davranisa iter ve amaclarina ulasmasini saglar
(Ozkalp ve Kirel, 2013: 29). Motivasyon, personele yaptigi isi sevdirmek, is ortaminda
personeli mutlu etmek, kisiye uygun is vermek ve isi yaparken keyif almasini
saglamak acisindan 6énemli bir kavramdir (Kaya ve ark., 2013: 2).

Ilgili literattir incelendiginde motivasyon kavraminin birden fazla alanda yer
aldig1 ve pek cok taniminin yapildigi gériilmektedir. Is motivasyonu ile ilgili tanimlar
incelendiginde gtdu, isteklilik, stireklilik, davranis: etkileme, amagclara yoneltme ve
amaclarin basarilmas: gibi kavramlarin tzerinde duruldugu dikkat cekmektedir.
Motivasyon, bir bireyin bir hedefe ulasmak icin goésterdigi yogunlugu, yénu ve
cabanin surekliligini agiklayan strectir (Langton ve ark., 2015: 128). Kocgel (2015)
motivasyonu, “Kisilerin belirli amact gerceklestirmek tizere kendi arzu ve istekleri ile
davranmalart ve caba géstermeleri.” olarak tanimlamistir (Kogel, 2015: 730). Mathis
ve Jackson’a gdre motivasyon, 6rgitiin amaclarinin basarilmasidir (akt. Tusha,
2019: 14). Kidak ve Aksarayli'ya (2009) gore ise motivasyon, “Bir veya birden cok
insani, belirli bir amaca dogru devamli sekilde harekete gecirmek icin yapulan
cabalann toplamidir.” seklinde ifade edilmistir (Kidak ve Aksarayli, 2009: 77). Steers
ve arkadaslarina gore motivasyon temel olarak, insan davranisini zaman icinde
harekete geciren, bir yone dogru kanalize eden ve stirdiren faktorler veya olaylarla
ilgilidir (Steers ve ark., 2004: 379).

Motivasyon, dogustan gelen ve icgtidlisel mi yoksa kazanilmis ve 6grenilmis mi;
i¢ ihtiyaclara m1 yoksa dissal amaclara mi1 dayandigi; bilingli ve rasyonel mi yoksa
otomatik ve mekanik mi oldugu gibi farkli parametreler kullanilarak
kavramsallastirilmistir (Alaichamy, 2019: 23). Buna gore, icsel olarak motive edilmis
olan davraniglar icsel nedenselligi temsil ederken, dissal glicler tarafindan
yonlendirilen davranislar dissal nedenselligi temsil etmektedir. Yani temelde
calisanlar i¢csel ve dissal faktorler tarafindan motive edilmektedir (Kilic ve Keklik,
2012: 149). icsel motivasyon, ilgi, mtiicadele ve kisisel memnuniyet gibi faktérler
nedeniyle bir insanin bir sey yapma arzusundan kaynaklanir. Bireyler, islerini
gercekten oOnemsediklerinde, islerini yapmanin daha iyi yollarin1 ararlar ve iyi
yaptiklarinda éztinde motive olurlar (Langton ve ark., 2015: 128). i¢sel motivasyon
anlayisina gore, isgoérenlerin motivasyon kaynagi, isin kendisidir. Buna goére kisinin
davranisini etkileyen herhangi bir dissal kontrol yoktur. Bdyle bir motivasyon hali,
bireyin kendi yeteneklerini gerceklestirme deneyimi olarak adlandirilabilir (Dtindar
ve ark., 2007: 108). Dissal motivasyon ise, kisisel faktorler disindan kaynaklanan
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Ucret, ikramiye ve diger maddi 6édtller gibi somut seyleri icerir (Feldman, 2015: 290;
Langton ve ark., 2015: 128). Dissal motivasyon, sosyal motivasyon araclari ve
orgutsel araclar olmak tizere iki boyutta incelenmektedir. Sosyal motivasyon boyutu,
isyerinde diger calisanlar ile etkilesimden kaynaklanan dissal odulleri ifade eder.
Kisilerarasi iliskilerin kalitesine dayanir ve arkadas canlisi, yardimci ve destekleyici
calisanlar ve yodneticiler gibi faktérleri icerir. Orglitsel motivasyon boyutu ise is
performansini artirmak veya motive etmek amaciyla kurum tarafindan saglanan
dissal édtilleri ifade eder. Ucret, terfi, 6dtiller, sosyal haklar, gtivenlik ve benzeri gibi
baskalar: tarafindan gortlebilen faktoérleri icermektedir. Bu faktorlere geleneksel
olarak aracgsal (instrumental) éduller denir (Mottaz, 1985: 366).

Icsel ve dissal motivasyon kavramlari, birbirinden net olarak ayrilmamaktadir.
En belirgin fark olarak, i¢csel motivasyon bireyin kendisini herhangi bir dissal faktor
altinda kalmadan harekete gecirebilmesidir. icsel ve dissal motivasyon araclari
birbirlerine engel olmayacak sekilde kullanilmali ve isgoérenler iyi taninmalidir
(Dogug, 2017: 79).

Cagdas yoOnetim anlayisi icinde calisanlarin ise en etkili bicimde nasil
gudtlenecegi bilimsel yaklasim icinde ele alinmis ve motivasyon konusunda cesitli
teori ve modeller gelistirilmistir. Gelistirilen bu teoriler, calisanlar1 motive eden
faktorleri belirlemek, motivasyonu ylikseltmek ve bunu strdirmek amacindadir
(Ozkalp ve Kirel, 2013: 279; Kocel, 2015: 732). Motivasyon teorileri temelde iki ana
grupta ele alinmaktadir. Bu teorilerden ilki, insani fizyolojik ve psikolojik y6nden
gelisen bir varlik olarak ele alan, birtakim duygu, istek, algi ve dtistinceler ile bireyin
rasyonel ve hissel yonleri tizerine duran Kapsam (Content) Teorileridir. Bu teoriler
temel olarak, kisileri davranisa sevk eden ve icinde bulunan faktérleri anlamaya
odaklanmaktadir. Literatiirde kapsam teorileri altinda, Ihtiyaclar Hiyerarsisi
Yaklasimi, Cift Faktér Teorisi (Hijyen-Motivasyon Teorisi), Basarma Ihtiyaci Teorisi
ve ERG Yaklasimi olmak Ttizere yaygin doért teoriden bahsedilmektedir. Ikinci
motivasyon teorisi ise kisilerin icinde bulunan i¢sel faktérler yerine, cevrede bulunan
dissal faktorlere yonelmektedir. Stirec (Process) Teorileri olarak adlandirilan bu
teoriler, kisilerin davranislarinin dissal faktorler tarafindan etkilendigi ve
yonlendirildigini 6éne stirmektedir. Bu teorilerde kisinin hangi amaclar tarafindan
nasil motive edildikleri ve davranis tekrarlarinin nasil saglanacagi temel sorulardir.
Strec teorileri kapsaminda, Davranis Sartlandirma (Sonuc Sartlandirma) Yaklasimai,
Bekleyis (Beklenti) Teorileri, Esitlik Teorisi ve Amac Teorisi olmak tizere dort yaklasim
yer almaktadir (Kocel, 2015: 732,740).

Motive edilmis birey, kendi caba ve faaliyetlerini Orglitsel amaclara dogru
yonlendirmektedir. Bu sayede o6rgltiin verimliligi artmakta ve isgérenlerin tatmin
diizeyi de yukselmektedir (Onen ve Kanayran, 2015: 50). Orgltlerin motivasyonu
artirmaya yonelik girisimleri, 6zellikle yetenekli, basarili, bilgili bireylerin istihdamini
saglamak acisindan énem tasimaktadir (Karakaya ve Ay, 2007: 55).
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2. Yontem
2.1. Arastirmanin Amaci

Bu arastirmada Sivas ilindeki saglik kurumlarinda calisan personelin genel
motivasyon duzeyi ile sosyo-demografik degiskenlere gbére motivasyonlarinin
belirlenmesi amaclanmistir.

2.2. Evren ve Orneklem

Calismanin evrenini Sivas ilinde bulunan saglik kurumlari calisanlar
olusturmaktadir. Bu baglamda Sivas Numune Hastanesi, Sivas Agiz ve Dis Saghg
Hastanesi (ADSM), Sivas Il Saglik Mudurliiga, Sivas Halk Saghg Mudurliagi, bir ilce
devlet hastanesi ve bir toplum sagligi merkezi (TSM) calisanlar: kadro veya meslek
ayrimi yapilmaksizin calismaya dahil edilmistir. Arastirmaya goénulli olarak
katilmay1 kabul eden toplam 427 kisiye ulasilmistir.

Veri toplama islemine gecilmeden o6nce calisanlarla yltz ylze gortistlerek
calismanin amaci ve ¢calisma hakkinda aciklamalar yapilmis, sorulari yanitlanmis ve
calismaya katilimin génullt oldugu vurgulanmaistir.

2.3. Veri Toplama Arac1

Calismada veri toplamak amaciyla Kisisel Bilgi Formu ve Motivasyon Olcegi
kullanilmistir. Kisisel bilgi formunda yas, cinsiyet, medeni durum, egitim, meslek,
calisilan kurum, kurumdaki calisma suresi, toplam calisma stresi ve aylik Ucret
olmak tizere toplam dokuz soru yer almaktadir.

Calisanlarin motivasyon dtizeylerini 6l¢cmek icin kullanilan motivasyon 6lcegi
ise 33 soru ve 4 faktérden olusmaktadir. Bunlar Yonetsel Faktorler (11 soru), Bireysel
Faktérler (12 soru), Isle Ilgili Faktérler (8 soru) ve Diger Faktérler (3 soru) seklindedir.
Diger Faktorler altinda, bolimler arasi iliskiler, is disit sosyal imkanlar ve ulasim
imkanlari ile ilgili sorular yer almaktadir. Motivasyon 6lcegi 5’li Likert (1= Kesinlikle
katiliyorum, 2= Katiliyorum, 3= Kismen katiliyorum, 4= Katilmiyorum, 5= Kesinlikle
katilmiyorum) tipindedir. Olcekten alinan puan diistiikce motivasyon dtizeyinin
arttigl seklinde yorumlanmaktadair.

2.4. Verilerin Analizi

Arastirmanin verilerinin degerlendirilmesinde SPSS 22.0 kullanilmistir. Veriler
ANOVA, frekans ve yuzdelikler, ortalamalar ve t testi yapilarak degerlendirilmistir.

3. Bulgular

Arastirmaya ait bulgular asagida verilmistir. Buna gore, arastirmaya
katilanlarin %39,8’1 35-44 yas arasinda, %53,6’s1 kadin, %78,9’u evlidir. %47,5
Sivas Numune Hastanesi’nde calismaktadir. %27,9’unun toplam calisma sliresi ve
%49,4intin su anki kurumlarinda toplam calisma stiresi 0-5 yil arasindadir. %48,01
hemsire/ebe/saglik personeli, %64,9’u 6n lisans/lisans mezunudur ve %46,1’inin
aylik ticreti 2.001-3.000 arasindadir.
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Tablol. Calisanlarin Sosyo-Demografik Ozelliklerinin Dagilimi1

Degiskenler Frekans (n) Yiizde (%)
Yas

18-24 yas 50 11,7
25-34 yas 137 32,1
35-44 yas 170 39,8
45-49 yas 60 14,1
50 yas ve Uizeri 10 2,3
Cinsiyet

Kadin 229 53,6
Erkek 198 46,4
Medeni Durum

Evli 337 78,9
Bekar 90 21,1
Calisilan Kurum

Sivas Numune Hastanesi 203 47,5
fige Devlet Hastanesi 61 14,3
11 Saglhik Mudurligi 15 3,5
Toplum Sagligi Merkezi (TSM) 10 2,3
Halk Sagligi Mudurlaga 35 8,2
Agiz ve Dis Sagligi Hastanesi (ADSM) 103 24,1
Saglik Sektoriinde Toplam Calisma Yili

0-5 yil 119 27,9
6-10 yil 114 26,7
11-15 yil 95 22,2
16- 20 yil 47 11,0
21-25 y1l 33 7,7
26 yil ve tzeri 19 4.4
Su Anki Kurumda Toplam Calisma Yil1

0-5 yil 211 49,4
6-10 yil 123 28,8
11-15 yil 48 11,2
16- 20 y1l 31 7,3
21-25 yil 10 2,3
26 yil ve tzeri 4 0,9
Meslek

Hekim 8 1,9
Dis Hekimi 47 11,0
Eczaci 8 1,9
Saglik Idaresi 17 4,0
Hemsire/Ebe/Saghk Memuru 205 48,0
Teknik Hizmetler 46 10,8
Diger Saglik Personeli 96 22,5
Egitim Durumu

Ilkokul-Ortaokul 12 2,8
Lise ve Dengi 70 16,4
On Lisans/Lisans 277 64,9
Yuiksek Lisans 62 14,5
Doktora 6 1,4
Aylik Ucret Diizeyi

0-2.000 TL arast 59 13,8
2.001-3.000 TL 197 46,1
3.001-4.000 TL 121 28,3
4.001-5.000 TL 26 6,1
5.000 TL ve tzeri 24 5,6
Toplam 427 100,0
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Tablo 2. Motivasyon Olcek Puan Ortalamalari

Alt boyutlar Ort +SD Min-Max
Yonetsel Faktorler 2,41+0,86 1-5
Bireysel Faktorler 2,44+0,82 1-5
isle Ilgili Faktérler 2,44+0,90 1-5
Diger Faktorler 2,15£1,13 1-5
Toplam 2,40+0,80 1-5

Olcek Cronbach Alpha Degeri: 0,960

Tablo 2’de motivasyon o6lcegi ve faktdrlere ait ortalama puanlar verilmistir.
Tablo incelendiginde calisanlarin motivasyon o6lcegi toplam puan ortalamalar:
2,4010,80dir. Isle ilgili faktérler (2,44+0,90) ve bireysel faktérler (2,44+0,82)
ortalama puani en ytuksek diizeyde, diger faktoérler (2,15+1,13) ortalama puani ise en
distk diuzeyde bulunmustur.

Tablo 3. Calisanlarin Yaglarina Gore Motivasyon Olcegi Ortalamas: ve Faktorlerin Puan
Ortalamalarinin Dagilim

18-24 yas 25-34 yas 35-44 yas 45-49 yas 50 yas ve iizeri

Alt Boyutlar (N=50) (N=137) (N=170) (N=60) (N=10)
Ort + SD Oort + SD Ort + SD Ort + SD ort + SD
Yonetsel Faktorler 2,24+0,65 2,23+0,84 2,47+0,86 2,73%0,95 2,76%0,96
Bireysel Faktorler 2,23%0,63 2,28%0,82 2,50%0,77 2,77+0,97 2,52+0,69
Isle ilgili Faktorler 2,42+0,83 2,26+0,86 2,45+0,88 2,82+1,01 2,43+0,79
Diger Faktorler 2,00£0,90 1,94+1,03 2,23+1,20 2,51+1,22 2,00%1,20
Olcek Ortalama 2,25+0,63  2,2310,79  2,46+0,77  2,7410,92 2,530,74

Tablo 3’te calisanlarin yasina gbére motivasyon oOlcegi ortalama puanlari
verilmistir. 45-49 yas arasindaki calisanlarin motivasyon ortalamalari en yuksek
iken 25-34 yas arasindaki calisanlarin motivasyon ortalamalari en diistik olarak
bulunmustur. 18-24 ve 45-49 yas arasinda olanlarin isle ilgili faktorler, 25-34 yas ve
35-44 yas arasinda olanlarin bireysel faktérler ve 50 yas ve tizerindeki calisanlarin
yonetsel faktorler ortalama puanlarinin ytksek oldugu saptanmistir. 45-49 yas
arasindaki calisanlarin genel motivasyon dtizeyi, yonetsel faktorler boyutu ve bireysel
faktoérler boyutu acisindan 18-24 ve 25-34 yas arasindaki calisanlardan daha
duistiktiir ve istatistiksel olarak anlamlidir (p<0,05). Isle ilgili faktérler ve diger
faktorler acisindan 45-49 yas arasi calisanlarin motivasyon dtizeyi 25-34 yas
arasindaki calisanlardan daha duistik bulunmustur. Bu sonuc istatistiksel olarak
anlamlaridir (p<0,05).
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Umit NALDOKEN & Sinem SARICOBAN

Tablo 4. Calisanlarin Cinsiyetine Gore Motivasyon Olcegi Ortalamasi ve Faktorlerin Puan
Ortalamalarinin Dagilimi

Kadin Erkek

Alt Boyutlar (N=229) (N=198)
Ort + SD Ort =+ SD
Yonetsel Faktorler 2,24+0,73* 2,60+0,96
Bireysel Faktorler 2,27+0,67* 2,63+0,92
Isle Ilgili Faktorler 2,30+0,80* 2,59+0,98
Diger Faktorler 1,91+0,94* 2,42+1,26
Olgek Ortalama 2,24+0,67* 2,60+0,89

Tablo 4’te calisanlarin cinsiyetlerine gére motivasyon 6lcegi puan ortalamalari
yer almaktadir. Kadin calisanlarin 6lcek puan ortalamas:1 2,24+0,67, erkek
calisanlarin 6lcek puan ortalamasi 2,60+0,89 olarak bulunmustur. Kadin
calisanlarda en ylUksek puana sahip faktor, isle ilgili faktorler (2,30+0,80) iken erkek
calisanlarda bireysel faktorlerdir (2,63+0,92). “Diger faktérler”, hem kadin
(1,91+0,94) hem erkek (2,42%1,26) calisanlar icin tim faktoérler icinde en dustik
puana sahiptir. Motivasyon Olcek genelinde ve tim faktérlerde kadin calisanlarin
motivasyon duzeyleri yliksek ve istatistiksel olarak anlamli bulunmustur (p<0,05).

Tablo 5. Calisanlarin Medeni Durumuna Gore Motivasyon Olcegi Ortalamasi ve Faktorlerin Puan
Ortalamalarinin Dagilimi

Evli Bekar

Alt Boyutlar (N=337) (N=90)
Ort =+ SD Ort + SD

Yonetsel Faktorler 2,42+0,88 2,35+0,80
Bireysel Faktorler 2,4310,81 2,45+0,82
isle Ilgili Faktorler 2,42+0,92 2,49+0,81
Diger Faktorler 2,17+1,15 2,05+1,04*
Olcek Ortalama 2,41+0,82 2,39+0,75

Tablo S’te calisanlarin medeni durumlarina gére motivasyon 6lcegi puanlari
verilmistir. Evli calisanlarin 6lgcek puan ortalamasi 2,41+0,82 ve bekar calisanlarin
o0lcek puan ortalamas: 2,39+0,75 olarak bulunmustur. Evli calisanlarin y6énetsel
faktorler (2,42+0,88) ve diger faktorler (2,17+1,15) ortalama puanlar: bekarlara gére
daha yuksektir. Bekar caligsanlarin bireysel faktérler (2,45+0,82) ve isle ilgili faktorler
(2,49+0,81) ortalama puani evli calisanlara gére daha yluksek oldugu saptanmistir.
Bekar calisanlarin diger faktérler ortalama puani istatistiksel olarak anlamlh
bulunmustur (p<0,05).
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Tablo 6. Calisanlarin Kurumlarina Gére Motivasyon Olcegi Ortalamasi ve Faktorlerin Puan
Ortalamalarinin Dagilimi

: . Halk
Nuﬁune ilce Devlet o ﬁ;ﬁhk TSM Saglhig: ADSM
Alt Boyutlar (N=203) H-(N=61) 15 (N=10) (11‘"‘:;5") (N=103)

Ort £ SD Ort £ SD Ort + SD Ort £ SD Ort + SD Ort + SD

Yonetsel 2,59+0,96  1,98+0,69  2,1240,53  1,67+0,31  2,76%0,72  2,30+0,68
Faktorler

Bireysel 2,62¢0,97  2,03+0,61  2,08%0,55  1,60%0,49  2,68%0,64  2,38+0,49
Faktorler

Isle Ilgili 2,63+1,07  2,00:0,68  2,15+0,37  1,63%0,64  2,64+0,71  2,39%0,57
Faktorler

Diger 2,20+1,3¢  1,70+0,78  1,84+0,99  1,43%0,49  2,4240,98  2,14+0,83
Faktorler

Olgek 58+0,9 1,97+0,60 09+0,40  1,6210,43 670,65 340,51
Ortalama 29 — 4 ’ g 2’ - ’4 ’ 2_ ’4 2’ -\ 2’ 4_ ’

Tablo 6’da ¢alisanlarin kurumlarina gére motivasyon 6l¢egi ortalama puani yer
almaktadir. Olcek ortalama puani en yiiksek olan Sivas Halk Saghg Mudurlugu
calisanlandir (2,67+0,65). En dustk ortalamaya sahip kurum ise Toplum Saghigi
Merkezi'dir (1,62+0,43). Motivasyon faktorlerine gore ortalama puanlar
incelendiginde ise Numune Hastanesi (2,63+1,07), 1l Saghk Madurliga (2,15+0,37)
ve ADSM (2,3940,57) calisanlarinin isle ilgili faktorlerde, TSM (1,67+0,31) ve Halk
Saghg Mudurligii calisanlarinin yénetsel faktérlerde ve Ilce Devlet Hastanesi
calisanlarinin bireysel faktorlerde (2,03£0,61) daha ylksek ortalamalara sahip
oldugu bulunmustur. Ilce Devlet Hastanesi ¢alisanlarinin motivasyon genel diizeyi
Halk Saghgi Mudurligti, ADSM ve Numune Hastanesi c¢alisanlarina gbére daha
yuksek ve istatistiksel olarak anlamli bulunmustur (p<0,05). TSM calisanlarinin
motivasyon duzeyleri, Halk Sagligi Mudurltigi ve Numune Hastanesi calisanlarina
gore daha yuksek ve istatistiksel olarak anlamlidir (p<0,05). Yonetsel faktorler ve isle
ilgili faktorler acisindan Numune Hastanesi ve Halk Sagligi Mudurltigi ¢calisanlarinin
motivasyon dtiizeyi Ilce Devlet Hastanesi ve TSM calisanlarina goére diisik ve
istatistiksel olarak anlamli bulunmustur (p<0,05). Bireysel faktoérler ele alindiginda,
Numune Hastanesi ve Halk Saglhigi Mudurliigii ¢calisanlarinin motivasyon duzeyi Ilce
Devlet Hastanesi ve TSM calisanlarina gére diistik ve istatistiksel olarak anlamlidir
(p<0,05). ADSM ve TSM calisanlar1 arasinda ise istatistiksel olarak anlamli fark
bulunmustur ve ADSM calisanlarinin motivasyon duizeyi daha dustktir. Diger
faktorler agisindan ise, Ilce Devlet Hastanesi calisanlarinin motivasyon duizeyi
Numune Hastanesi ve Halk Sagligi Mudurltigti calisanlarindan daha ytiksek olarak
bulunmustur (p<0,05).
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Umit NALDOKEN & Sinem SARICOBAN

Tablo 7. Calisanlarin Saghik Sektoriinde Toplam Calisma Yilina Gére Motivasyon Olcegi Ortalamasi
ve Faktorlerin Puan Ortalamalarinin Dagilimi

0-5yi1 610yl  11-15yd* 1620yl 21-25yil 26ﬁ Z:I"e
Alt Boyutlar (N=119) (N=114) (N=95) (N=47) (N=33) (N=19)

Ort £ SD Ort £ SD Ort £ SD Ort £ SD Ort £ SD Ort £ SD
Yonetsel Faktorler 2,2810,78 2,45+0,96 2,56x1,00 2,38+0,72 2,30+0,54 2,30+0,54

Bireysel Faktorler 2,32+0,77 2,55+0,89 2,56+0,95 2,40+0,66 2,29+0,44 2,29+0,69

isle ilgili Faktorler 2,41+0,93 2,46+0,92 2,59+0,98 2,38+0,73 2,13+0,66 2,38+0,77

Diger Faktorler 2,03+1,12  2,23+1,12  2,49%¢1,25  1,99+1,00 1,85+1,00 1,85+1,00
Olcek Ortalama 2,30+0,75 2,47:0,86 2,560,93 2,35+0,67 2,20+0,44 2,34+0,69

Tablo 7’de calisanlarin saglik sektortindeki toplam calisma yillarina goére
motivasyon 6lcek ortalama puanlar1 verilmistir. Olcek genel ortalamasi
incelendiginde, 11-15 yildir ¢calisanlarin ortalama puanlarinin en yuksek (2,56+0,93),
21-25 yildir calisanlarin ise en dusuk (2,30%0,75) oldugu gortlmusttr. Calisma
yilina gore incelendiginde 0-5 yil (2,41+0,93), 11-15 yil (2,59+0,98) ve 26 yildan daha
fazla (2,38+0,77) calisanlarin aldiklar1 en ylksek ortalama puanlarn isle ilgili
faktorlere aittir. 6-10 yil (2,55+0,89) ve 16-20 yildir (2,40+0,66) calisanlarin bireysel
faktorler ve 21-25 yil (2,30+0,54) calisanlarin ise yonetsel faktorler ortalama puanlar:
en yliksek olarak bulunmustur. 11-15 yildir calisanlarin “diger faktérler” motivasyon
diizeyinin 0-5 yil ve 21-25 yildir calisanlara gére daha duistik ve istatistiksel olarak
anlaml oldugu saptanmistir (p<0,05).

Tablo 8. Calisanlarin Su Anki Kurumlarinda Toplam Calisma Yilina Goére Motivasyon Olcegi
Ortalamasi ve Faktorlerin Puan Ortalamalarinin Dagilimi

0-5 yil* 6-10yil  11-15yil* 1620yl 21-25yan 20 yive

Alt Boyutlar (N=211) (N=123) (N=48) (N=31) (N=10) ;:::;;

Ort £ SD Ort + SD Ort = SD Ort + SD Ort + SD Ort + SD

Yonetsel Faktorler 2,24+0,71 2,49+0,99  2,85+1,07 2,50+0,71 2,58%0,58 2,29+1,04

Bireysel Faktorler 2,31+£0,68 2,5410,89  2,84+1,07 2,42+0,75 2,28%0,74 1,93+0,35

Isle Ilgili Faktorler 2,36+0,83 2,49+0,94  2,77+1,07 2,49+0,76  1,92+0,83 1,87+0,59

Diger Faktorler 2,00+1,03 2,30£1,19  2,57+1,35 2,16%0,99 1,56%1,06 1,33+0,38

Olcek Ortalama 2,27+0,68 2,49+0,88 2,80+1,04 2,44%0,71 2,23+0,67 1,98+0,38

Tablo 8’de calisanlarin su anki kurumlarinda toplam c¢alisma yillarina gore
motivasyon 6lcegi ortalama puanlari yer almaktadir. Olcek genel ortalamasi
incelendiginde, 11-15 yildir ¢alisanlarin ortalama puanlarinin en ytiksek (2,80+1,04),
26 yildan daha fazla suredir calisanlarin ise en dustk (1,98%0,38) oldugu
gorulmustir. 0-5 yildir calisanlarin is ile ilgili faktorler, 6-10 yildir calisanlarin
bireysel faktorler ve 11 yildan daha fazla calisanlarin ise yonetsel faktorler ortalama
puanlar: en yuksek olarak bulunmustur. 11-15 yil aras: calisanlarin tim faktorler
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ve 6lcek genelinde motivasyon dtizeyi 0-5 yildir calisanlara gore dtistik ve istatistiksel
olarak anlamli bulunmustur (p<0,05).

Tablo 9. Calisanlarin Mesleklerine Gore Motivasyon Olcegi Ortalamasi ve Faktorlerin Puan
Ortalamalarinin Dagilimi

q q o Hemgire/ . Diger
Heki D Saghk Teknik
exim 18 . Eczaci . agh Ebe/ Saghk ek Saghk
Alt Hekimi _ Idarecisi Hizmetler .
(N=8) Memuru Personeli
Boyutlar (N=8) (N=47) (N=17) e (N=46) e
Ort + SD Ort + SD Ort + SD Ort + SD Ort + SD Ort + SD Ort + SD
Yénetsel
onetse 2,62¢1,61  2,68:0,73  2,78%1,16  2,540,66 2,31£0,84 2,47+1,06  2,38£0,77
Faktorler
Bi 1
ireyse 2,67¢1,01  2,60£0,57  2,84%1,26  2,31%0,68 2,310,82 2,66:0,91  2,48%0,79
Faktorler
Isle Ilgili
§€ BT 268:1,28  2,49:0,65  2,15:0,74  2,31%0,83 2,330,94 2,75¢1,02  2,53+0,81
Faktorler
Diger
‘ 2,20+1,46  2,44%0,96  2,08+1,24  2,01#1,05 1,96+1,10 2,54+1,42  2,23+1,03
Faktorler
Olcek
Orialama 2,62£1,27  2,58t0,57  2,59+1,06  2,36:0,68 2,29+0,81 2,6110,94  2,44:0,73

Tablo 9’da calisanlarin mesleklerin gére motivasyon puanlar1 verilmistir.
Tabloya goére en yluksek motivasyon puanina sahip meslek grubu hekimlerdir
(2,62+1,27). Motivasyon ortalama puani en didstk meslek grubu ise
ebe/hemsire/saglik teknikerleridir (2,29+0,94). Hekimlerin, ebe/hemsire/saglk
teknikerlerinin, teknik hizmetler calisanlarinin ve diger saglik personelinin isle ilgili
faktorler, dis hekimlerinin ve saglik ydneticilerinin yénetsel faktorler, eczacilarin ise
bireysel faktérler ortalama puani yiksek olarak bulunmustur. Hemsire/ Ebe/ Saglik
Memuru olarak calisanlarin motivasyon duizeyi teknik hizmetler ¢alisanlarina gére
daha yuksektir ve bu sonugc istatistiksel olarak anlamli bulunmustur (p<0,05).

Tablo 10. Calisanlarin Egitim Diizeylerine Gore Motivasyon Olcegi Ortalamasi ve Faktorlerin Puan
Ortalamalarinin Dagilimi

Ilkokul- Lise ve On Lisans/ Yiiksek Doktora

Ortaokul Dengi Lisans Lisans _
Alt Boyutlar (N=12) (N=70) (N=277) (N=62) (N=6)

Ort + SD Ort + SD Ort + SD Ort + SD Ort + SD
Yonetsel Faktorler 2,25+0,94 2,35+0,85 2,41+0,87 2,54+0,83 2,01+0,58
Bireysel Faktorler 2,41+£1,21 2,45+0,79 2,44+0,82 2,45+0,78 2,26+0,20
isle ilgili Faktorler 2,32£1,18 2,47+0,96 2,45+0,90 2,40%0,81 2,16%0,60
Diger Faktorler 2,08+1,12 2,14+1,12 2,12+1,15 2,34+1,10 1,61+0,57
Olgek Ortalama 2,31+1,05  2,40+0,80 2,4010,81 2,46+0,75 2,10+0,29

Tablo 10’da calisanlarin egitim diizeylerine gdore motivasyon ortalama puanlari
yer almaktadir. Egitim duzeyi yuksek lisans (2,46+0,75) olanlar en yUksek
motivasyon puan ortalamasina sahiptir. Egitim dtizeyi doktora (2,10%0,29) olanlarin
ise motivasyon puan ortalamasi diger gruplara gore en distk olarak bulunmustur.
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Umit NALDOKEN & Sinem SARICOBAN

Tablo 11. Calisanlarin Aylik Ucret Diizeylerine Gore Motivasyon Olcegi Ortalamasi ve Faktorlerin
Puan Ortalamalarinin Dagilimi

0-2.000 TL  2.001-3.000 3001 Fi O O

Alt Boyutlar (N=59) TL (N=197) 4(.1\?=0 102’;{)1‘ 5(32261)1 (:Zezl:)

Ort + SD Ort + SD Ort+SD  Ort:SD  Ort:SD
Yonetsel Faktorler  2,24+0,74 2,3450,80  2,55:0,95  2,67+1,06  2,390,88
Bireysel Faktérler 2,24+0,69 2,3740,76  2,59+0,96  2,68t0,79  2,40+0,56
isle ilgili Faktérler  2,44+0,72 2,3140,86  2,62+1,04  2,71:0,83  2,23+0,68
Diger Faktbrler 2,1740,01 1,00¢1,11  2,32¢1,28  2,52¢0,92  2,08%1,06
Olcek Ortalama 2,28:0,68  2,31:0,74 2,560,904 2,67:0,83  2,3310,63

Calisanlarin aylik ticret diizeylerine gére motivasyon puan ortalamalar: tablo
11°'de verilmistir. En ylUksek motivasyon puani aylik 4.001-5.000 TL tcret alan
(2,67+0,83) calisanlarda gorultirken aylhik 0-2.000 TL tcret alan (2,28+0,68)
calisanlarin motivasyon puani ortalamasi en diistik olarak bulunmustur. Olcek genel
puaninda, bireysel ve isle ilgili faktérlerde anlaml farklilik bulunmustur.

4.Tartisma

Sivas ili saglik calisanlarinin sosyo-demografik 6zelliklerine gére motivasyon
diizeyinin incelenmesi amaciyla yapilan bu arastirmada, calisanlarin
motivasyonunun orta dtizeyde oldugu bulunmustur. Bulgumuza paralel olarak Tan
ve arkadaslarinin (2015) dahiliye kliniginde calisan hemsirelerle yaptigr calismada,
hemsirelerin motivasyonlarinin orta ditizeyde oldugu saptanmistir. Yildiz ve
Birgili'nin (2007) yogun bakim servislerinde calisan hemsireler ile yaptig calismada,
hemsirelerin yarisindan fazlasinin motivasyon diizeyinin orta oldugu gérulmustir.
Ekiyor ve Arslantas’in (2017) tibbi cihaz sektorti calisanlar ile yaptigr calismada ise
calisanlarin motivasyon diizeyinin ortalamanin biraz tistinde oldugu bulunmustur.

Yas faktorti ile motivasyon duzeyi incelendiginde, 25-34 yas arasindaki
calisanlar en yluksek motivasyon diizeyine sahip iken 45-49 yas arasi calisanlarin
motivasyon diizeyinin en disik oldugu gérilmustir. Tam faktorler incelendiginde
de benzer sekilde gen¢ calisanlarin motivasyon dizeyinin daha yuksek oldugu
bulunmustur. Bulgumuzdan farkli olarak Aydogdu ve Topcunun (2017) saghk
hizmetleri disinda calisan hastane personeli ile yaptigi calismada motivasyon
araclarina bakis acisinin yas gruplari arasinda farkliik olmadigr gértlmustur.
Doguc’un (2017) saglik calisanlariyla yaptigl calismada ise Ucret ve édullendirme
boyutunda en yash grup olan 56-65 yas arasindaki calisanlarin motivasyon
duzeylerinin, 6zellikle 25 yas altindaki calisanlar ile 26-35 yas arasindaki calisanlara
gore oldukca yliksek oldugu bulunmustur. Ekiyor ve Arslantasin (2017) tibbi cihaz
sektdrti calisanlar: ile yaptigl calismada da yine calisanlarin motivasyon duizeyleri
yasa gore farklilik géstermemekle birlikte 40 ve tizeri yas grubundaki calisanlarin
motivasyon duzeyleri daha yuksektir. Naldoken ve arkadaslarinin (2011) saghk
calisanlarina ek O6deme yapilmasinin motivasyon uzerindeki etkisini belirlemek
amaciyla yaptigi calismada yapilan ek 6demenin 20-39 yas araligindaki calisanlarin
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motivasyon duzeyini artirdigi saptanmistir. Karakaya ve Alper Ayin (2007)
calismasinda ise 18-25 yas arasi olan calisanlar, yaptiklari isin takdir edilmesini
motive edici bulduklarini belirtmistir. Bu calismalarin sonucundan da yola ¢ikarak
saglik calisanlarinin motivasyon kaynaklarinin yas gruplarina gore degistigi ve yas
ile motivasyon dtizeyi arasinda kesin bir iligki kurulamadig: soylenebilir.

Calismamizda cinsiyete gbére motivasyon duizeyi ele alindiginda motivasyon
genel dlzeyi ve tim faktérlerde kadin calisanlarin daha ytksek motivasyona sahip
oldugu goérdlmustir. Sonucumuza paralel olarak Ekiyor ve Arslantasin (2017)
calismasinda da kadinlarin motivasyon duizeyinin erkeklerden daha fazla oldugu
saptanmistir. Naldéken ve arkadaslarinin (2011) calismasinda ise ek 6deme
yapilmasmin kadinlarin motivasyonunu erkeklere goére daha fazla arttirdig
bulunmustur. Uysal ve arkadaslarinin (2019) saglik calisanlariyla yaptigi calismada
ise bulgumuzdan farkli olarak erkek calisanlarin motivasyon puanlarinin kadin
calisanlarin motivasyon puanlarindan daha ytiksek oldugu gértlmusttr.

Medeni duruma gore motivasyon duizeyi incelendiginde bekar calisanlarin
motivasyon duizeylerinin evli calisanlara gore daha yuksek oldugu bulunmustur.
Bekar olan saglik calisanlarinin yonetsel faktorler ve iletisim ve is dist sosyal
faaliyetleri kapsayan diger faktorler tarafindan daha fazla motive olduklar:
saptanmistir. Evli calisanlar ise bireysel ve isle ilgili faktérler daha fazla motive
etmektedir. Bulgumuza paralel olarak Uysal ve arkadaslarinin (2019) calismasinda
motivasyon araclarinin O6nemliligi Olcegi ve motivasyon araclarinin motive etme
dtizeyi o6lcegi puanlari bekar calisanlar icin daha yuksek olarak bulunmustur.
Arastirma bulgumuzdan farkli olarak Dogucun (2017) calismasinda, Calisma
Ortaminin Fiziki Durumu boyutu disindaki tim boyutlarda evli saglik calisanlarin
motivasyon duizeyinin daha ytiksek oldugu géralmuistur.

Calisilan kurum agisindan degerlendirildiginde Toplum Saghg Merkezi
calisanlarinin motivasyon dtizeyi daha ytksektir. En distk motivasyon dizeyine
sahip calisanlar ise Halk Saghgt Mudurligt calisanlandir. Toplum Sagligi
Merkezinin nispeten daha kutictiik bir kurum olmasi ve yoneticilerin daha ulasilabilir
olmasi nedeniyle ¢alisanlarin daha fazla motive oldugu sdylenebilir.

Toplam c¢alisma sUresi ile motivasyon duzeyi incelendiginde 21-25 yildir
calisanlarin en yuksek motivasyon duzeyine sahip oldugu goéralmustar.
Bulgumuzdan farkli olarak Yildiz ve Birgilinin (2007) hemsireler ile yaptig1 calismada
hemsirelerin motivasyon dtizeyleri 1-5 yildir calisanlarda en ytksek, 11-15 yildir
calisanlarda en dustk olarak bulunmustur. Uysal ve arkadaslarinin (2019)
calismasinda da yine bulgumuzdan farkli olarak 6-10 yildir calisanlarin motivasyon
dtizeylerinin ytuksek oldugu saptanmistir. Benzer sekilde kurumda calisma stiresi 26
yildan fazla olan calisanlarin yliksek motivasyon dulizeyine sahip oldugu
saptanmistir. Uzun is deneyimine sahip olan calisanlarin isine, kurumuna ve is
ortamina aligmis olmasi nedeniyle daha fazla motive oldugu séylenebilir.

Meslek acisindan incelendiginde, hemsirelerin en yuksek, hekimlerin ise en
distk motivasyon duizeyine sahip oldugu goértulmustir. Uysal ve arkadaslarinin
(2019) calismasinda motivasyon araclarinin motive etme diizeyi 6lceginden en dustik
puana sahip meslek grubu hekimlerdir. Bulgumuzdan farkli olarak Mutlu'nun
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(2018) saglik calisanlariyla yaptigl calismada tim meslek gruplar: icinde en ytksek
motivasyon puan ortalamasinin hekimlere, en distik motivasyon puan
ortalamasinin ise hemsirelere ait oldugu géralmustuir.

Aylik gelir ile motivasyon diizeyi incelendiginde, aylik 2.000 TL ve daha az geliri
olan calisanlarin motivasyon dtizeyi yliksek olarak bulunmustur. Yildiz ve Birgilinin
(2007) calismasinda hemsirelerin gelir dizeyi arttikca motivasyon duzeyi de
artmaktadir. Mutlu'nun (2018) calismasinda ise gelir dtizeyi 5.001 TL ve Uizeri olan
calisanlarin motivasyon dizeyi daha ylksek olarak bulunmustur. Cabar ve
Serinkanin (2010) hemsireleri motive eden kaynaklar:1 belirlemek icin yaptig
calismada, maddi unsur olan paranin en motive edici faktér oldugu saptanmaistir.
Arastirmamizin bu sonucuna gore, saglik calisanlarinin maddi unsurlarla birlikte
farkli faktorler tarafindan da motive edildigi séylenebilir.

Sonuc olarak calismamizda, calisanlarin motivasyonunun orta dliizeyde oldugu
bulunmustur. Yasi nispeten daha gen¢ olanlarin, kadinlarin, bekarlarin, TSM
calisanlarinin, uzun stredir kurumda calisanlarin, hemsirelerin ve aylik geliri dustik
olanlarin motivasyon duizeyi yiksek olarak bulunmustur.

Ozellikle motivasyon dtiizeyinin diistik oldugu kurumlarda, calisanlarin
motivasyonunu artirict stratejilerin gelistirilmesi 6nerilebilir. Bu calisma tek ildeki
Saglik Bakanligi’na bagh kurumlarda yapilmistir. Farkl illerde ve farkli sektorlerde
saglik calisanlarina yonelik yapilacak arastirma ile saglik calisanlarinin motivasyon
duzeyleri kiyaslanabilir.

Bildirim

Bu calismada yayin etigi ve arastirma etigi kurallarina uyulmustur. Calisma intihal denetimine
tabi tutulmustur.
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RENEWABLE ENERGY AND SUSTAINABLE DEVELOPMENT:
EVIDENCE FROM 17 OECD COUNTRIES

Salah Eddine SARI HASSOUN! Hicham AYAD?

Abstract

The achievement of sustainable development goals is depending on different factors. The aim of
this article is to investigate the relationship between the renewable energy and the sustainable
development. We employed the endogenous variable the adjusted net savings as the sustainable
development factor, the renewable energy consumption as the exogenous variable, following by
the control variables the gross fixed capital formation and the labour force. This work is done for
17 OECD countries during the period of 1990-2017. We assumed a balanced panel model, and
we employed a panel random effect model and a panel ARDL cointegration model. The outcomes
showed that the renewable energy consumption has a negative and significant impact on the
adjusted net saving in the short-run, but in the long-term the renewable energy consumption has
a positive influence on the sustainable development factor. Also, a bidirectional panel Granger
causality was established between both variables.

Keywords: The Sustainable Development, The Adjusted Net Saving, The Renewable Energy,
OECD Countries, Panel Model

1. Introduction

The world is no longer the same as it used to be in the past. Today, more than
80% of the energy used in the world comes from fossil sources such as coal, oil and
natural gas (Sari Hassoun and Mekidiche, 2018a). However, such sources are
becoming scarce and limited, especially with the rise of the energy demand. Thus,
such situation can lead inevitably to the drying out of these sources and it will affect
negatively the development of any country.

In prevention of such crisis, the world major power was obliged to make
researches and studies that will push them to look after new sources as a supplier
or as an alternative to fossil energy (Sari Hassoun and Mekidiche, 2018b). Amongst
of these sources, there is renewable energy which is considered as a cleaner and an
unlimited source. Despite the fact that this cleaner energy has a high cost of its
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technology and innovation machinery, which it makes them almost uncompetitive
with fossil fuel for now, but such energy will remain a towering figure to avoid the
dependence on fossil-fuel and support the economic growth.

Moreover, most of the developed countries have almost the necessary
equipment and machinery that can use the renewable energy suitably, but the
developing countries have not enough financial assets that can allow them to support
the renewable projects. Nevertheless, many nations are starting to recognize the
renewable energy as a good alternative to other energy and they are beginning to
make great investments to possess renewables like the installation of solar power
plants and wind farms.

Therefore, the adoption of renewables will give an extra support to any country
and will allow realising impeccably the objectives of sustainable development, which
are 17 objectives described by The United Nation for Development Program (UNDP).
According to United Nations (2015) and Brundtland (1987), the sustainable
development (SD) is a process of changes that makes the exploitation of the
resources, the orientation of the investments, and the government institution work
together and reinforces their current and future situation to satisfy their needs. The
sustainable development process is based on three main objectives, the development
of the economic growth (economic objective), the satisfaction of human needs, equity
and social cohesion (social objective), and reducing the pollution rate (environment
objective).

Besides, the renewable energy is considered as a priority for the sustainable
development programs, because relying to World Bank and International Energy
Agency (IEA), they are approximately two billion people without energy (energy
security). According to the Sustainable Energy for all Initiative (SEFA, 2011), which
has stated that ensuring the universal access to modern energy services, enhancing
the global share of improvement in the energy efficiency and increasing the part of
renewable energy in the global energy mix from 15% to 30% in 2030 represent the
biggest step forward to achieve the goals of sustainable development. The World
Bank, IEA and UNDP have also confirmed that the renewable energy will participate
to increase annually the rate of the economic growth per 1 to 2%.

Furthermore, the countries of the Organisation for Economic Co-operation and
Development (OECD) see that the implementation of renewables can improve the
economic and social well-being of people around the world, and may achieve the
sustainable development goals, which enables them to reach profitability, increase
the energy supply, and reduce costs and time.

Several studies used the variable of Gross Domestic Product as the indicator of
economic growth or sustainable development or the Human Development Index
representing sustainability (You, 2011). However, GDP or other indicators are
insufficient to evaluate the sustainable development. Indeed, GDP cannot measure
environmental damage and it is inefficient for quantifying social welfare (Gasper et
al., 2017). As Hamilton argued, genuine savings (GS) index includes all kinds of
capital and captures the depreciation of both man-made and natural capital. Based
on intertemporal optimisation with underlined social welfare, GS “equate to a
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modification of the so-called Hartwick rule” and serve as an indicator of weak
sustainability (You, 2011).

In the light of this statement, the objective of this paper is to analyse the effect
of renewable energy on the genuine savings for 17 countries of OECD over the period
of 1990-2016. We shall make a panel model analysis to describe the dynamic
relationship between different variables. This study is divided into 5 sections,
introduction, literature review, data and methodology, empirical result and
conclusion.

2. Literature review

A number of investigations showed the importance to include the renewable
energy into the energy system and its positive relationship with the economic growth
(Inglesi-Lotz, 2016; Rafindadi and Ozturk, 2017; Armeanu et al., 2017; Kogak and
Sarkglinesi, 2017; Atems and Hotaling, 2018; Adams et al., 2018; Sari Hassoun and
Mekidiche, 2019). These scholars employed different methodologies with several
econometrics models, and they used many control variables such as the gross fixed
capital formation (capital), the labour force, the non-renewable energy consumption
and production, institution variables...etc. Almost all of them concluded for a positive
and significant link among renewable energy and gross domestic product, indicating
that the production or the consumption from renewable sources increases the level
of the economic growth. However, (Gasper et al., 2017) stated that GDP cannot
evaluate the level of sustainable development, because it does not take into
consideration the social and environment aspect. Also, Sari Hassoun et al. (2018)
demonstrated that the human development index can be a good variable to measure
the social aspect of sustainable development, but it does not take into consideration
the depletion of natural resources.

According to Stiglitz commission® in 2008, the classical macroeconomic
instrument like GDP, are insufficient to measure the sustainable development, so
the economic growth alone cannot realise the goals of sustainable development.

Despite this, several researchers have conducted many studies about different
variables and factors of sustainable development, such as the sustained
environment, footprint, greenhouse gas, energy consumption...etc. the following
scholars (Hamilton, 1994; Hamilton and Clemens, 1999; Pezzey, 2004; Gnégné,
2009; Pezzey and Burke, 2014; Boos, 2015; Dupuy et al., 2017) focussed mainly on
the variable of adjusted net saving (ANS) as they stated that it is a decent index to
quantify the sustainable development in several nations.

As stated by the Environment Department of World Bank®, the adjusted net
saving measures the true rate of saving in an economy after taking into account
investments in human capital, depletion of natural resources and damages caused
by pollution. Adjusted net saving, known informally as genuine saving, is an indicator
that aims to assess an economy’s sustainability based on the concepts of extended

3 https:/ /www.ladocumentationfrancaise.fr/var/storage /rapports-publics /094000427 .pdf
4 http:/ /ec.europa.eu/environment/beyond_gdp/download /factsheets/bgdp-ve-ans.pdf
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national accounts. Positive savings allow wealth to grow over time, thus ensuring
that future generations enjoy at least as many opportunities as current generations.
In this sense, adjusted net saving seeks to offer policymakers who have committed
their countries to a “sustainable” development pathway, an indicator to track their
progress in this endeavour. The adjusted net saving is derived from the standard
national accounting measure of gross saving by making four adjustments, the
consumption of fixed capital is deducted to obtain net national saving; the current
public expenditure on education is added to account for investment in human
capital; estimates of the depletion of a variety of natural resources are deducted to
reflect the decline in asset values associated with extraction and depletion; and the
deductions are made for damages from carbon dioxide and particulate emissions.

On the other hand, a negative adjusted net saving rate means a decline in the
total wealth, especially for the countries that are excessively relying on the
exportation of the non-renewable resources. In contrast, almost all developed
countries display a positive adjusted net saving. Indeed, the different kinds of capital
are considered substitutable: the growth of the economy or the human capital may
compensate for the decline of the natural patrimony. Also, the environmental damage
is poorly valued in the current version of this indicator.

According to Hamilton (1994), the adjusted net saving is used with different
factors and it measures the depletion of human and natural capital. Dietz and
Neumayer (2004) and You (2011) confirmed that the adjusted net saving is based on
intertemporal optimization with undeclined social welfare, ANS “equate to a
modification to the so-called Hartwick rule” and serve as an indicator of weak
sustainability. Thus, a negative adjusted net saving will imply a declining utility in
the future.

In contrast, the variable of adjusted net saving is not frequently used in several
studies that are based on energy-economic growth nexus and also as a factor of
sustainable development, so there is not a lot of studies about the relationship
between (ANS) and renewable energy. Nevertheless, some scholars (You, 2011;
Hanley et al., 2014; Bouacida, 2016) see that the sustainable development depends
not only on limited natural resources, which are left for the future generations, but
also on how we maintain the quantity and quality of all other renewable natural
resources.

Nonetheless, there are some studies about the adjusted net saving and energy.
World Bank (1998)5 stated that a diminution of non-renewable resource (crude oil)
will affect negatively the level of the adjusted net saving, especially in the case of
Latin and Caribbean America. Dietz et al. (2007) studied the effect of institutional
quality and natural resources on adjusted genuine saving over the period of 1984-
2001. They found that the variable of natural resources has a negative effect on
adjusted genuine saving in the long run. You (2011) analysed the relationship
between energy and (ANS) in China during the period of 1980-2004. They found that
the consumption from renewables and non-renewables contribute positively to

5 http:/ /documents.worldbank.org/curated/en/745241468135933997 / World-development-indicators-
1998
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increase the rate of the adjusted net saving. Boos and Holm-Muller (2012) established
that the countries, which rely on their natural resources cannot improve the level of
their adjusted net saving. Mele (2014) demonstrated that the rate of the adjusted net
saving has been negative since 2006 in Mauritania, due to the depletion of natural
resources. Behboudi and Moosavi (2014) investigated the connection amongst
sustainable development (the adjusted net saving), human development index, the
natural resources export and the quality of the government institution (rule of law,
political instability...etc.) on 11 MENA countries during the period of 1996-2010.
They found with the methodology of panel cointegration that the variable of natural
resources has a negative and significant influence on the factor of sustainable
development. Boos (2015) showed in his analysis that if the renewable resource
growth exceed the level of the natural resource depletion, it will improve the rate of
the adjusted net saving for different nations. Blum et al. (2016) conducted an
investigation about several countries over the period of 1990-2000 and they stated
that the natural resource depletion from renewable and non-renewable energy can
decrease the rate of the adjusted net saving in the case of Latin America. Behboudi
et al. (2017) employed a Bayesian vector autoregressive to study the link among the
adjusted net saving, carbon dioxide emissions (CO2), renewable and non-renewable
energy for the case of Iran during the period of 1980-2013. They concluded with
impulse response that there is a positive influence of renewable and non-renewable
consumption on (ANS), while the adjusted net saving has a positive impact on
renewable energy consumption, but a negative effect on non-renewable energy
consumption. In 2016, a study® showed that a reduction by 13.73% of energy
consumption will increase the level of the adjusted net saving by 618,296 $ in
Seychelles.

3. Data and Methodology
3.1. Data

In this paper, we shall focus on four variables which are divided by the number
of population of each country (per capita), as the population growth is one of the
factors of sustainable development and it represents a good tool for comparison
between countries in panel analysis, according to different researchers. Then, the
variables are transformed into natural logarithm specification, because the
coefficient on the natural-log scare is directly interpretable as approximate
proportional differences and as elasticity. This transformation has provided us with
the following benefits, problems related to dynamic qualifications of the data set are
avoided log-linear specification and it gives more consistent and efficient empirical
results (Gujarati et al., 2009).

Therefore, this article will focus on a panel of 17 OECD countries (N=17) which
are Mexico, Brazil, Chile, Denmark, France, Germany, Netherland, Norway, Spain,
Sweden, Switzerland, Turkey, South Africa, Australia, China, India and Korea
Republic over the period of 1990-2017 (T=28), so the number of observation was 476.
We selected those countries due to their data availability, and they have almost the

6 http:/ /seychellessustainable.org/wp-content/uploads /2018 /09 /Case_study_SSTL_Judith_Rybka.pdf
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same renewable energy development strategy, but there are some countries that are
not included due to unavailability of their data, so did not take them into
consideration. The following table describes these variables:

Table 1: Variables Definition

Variables Units Data source

LNREC: Natural logarithm of per capita

. Ton of oil equivalent British Petroleum
renewable energy consumption

LNANS: Natural logarithm of per capita

adjusted net saving Current US $ World Bank
LNGFCF: Natu.ral logarlthm of per capita Current US $ World Bank
gross fixed capital formation

LNLF: Natural logarithm of per capita Number of workers World Bank

labour force

3.2. Methodology

The model is based on the neoclassical theory of the growth of Solow (1956)
who recognizes the role of the technology and the natural resources into economic
activities. Solow (1974) and Hartwick (1977) confirmed that the energy (non-
renewable and renewable energy) enhances the level of the economic growth and
permit the sustainability.

This study is carried out two panel models, a static panel data analysis under
fixed or random effect model, which permits us to estimate coefficients in short-run.
However, in the long-run, we should use a panel cointegration model such as the
fully modified ordinary least square (FMOLS) or dynamic ordinary least square
(DOLS).

Therefore, the 1st panel model can be written as following:
LNANS; = ag + ao; + a; LNREC; + a,LNGFCF; + a3LNLF; + €;; (1)

In Equation (1), i=1,... , n is the country index, t=1,... , T is the time index and
g1t is a random disturbance term.

a, : Is the intercept term and it is identical for all cross-sections (individuals);
ay; : Defines the term of fixed effect for the countries (i);

However, if the relationship between the endogenous variable and the
exogenous variables is not fixed but random, the individual effect cannot be a fixed
parameter (ay), but a random one, thus in this case, we shall reformulate the
equation with:

&= +A Vit (2)
ae;: In this case, the term is random effect for the countries (i);

A, : Represents the temporal effect;




International Journal of Economics, Business and Politics

) .
IP Uluslararast Ekonomi, Isletme ve Politika Dergisi

(&
lLll

2020, 4 (1), 41-60

v, : Designs the error term, which is orthogonal to cross-section and temporal
effects

The 2rd panel model is formulated as following:
ALNANS;; = B; + YK a;; ALNANS;_; + X< o bj; ALNREC;—; + ¥ cij ALNGFCFj,_; +
Y& o dij ALNLF; . + 0,LNANS; ,_; + 0,LNREC; ,_; + 03LNGFCF;,_; + ,LNLF;,_, +
Ejt (3)

A : is the 1st variation factor, and k is the ideal lag length.

LNANS: Represents the variable of sustainable development of the country (i)
over the period of (t). Generally, the net national saving is equal to gross national
saving minus the consumption of fixed capital. However, the adjusted net saving is
equal to net national saving plus education expenditure minus energy depletion
minus mineral depletion minus net forest depletion minus damage from carbon
dioxide emissions minus damage from particulate emissions.

LNREC: Defines the variable of renewable energy consumption of the country
(i) over the period of (t). This series takes into consideration the consumption of solar,
wind, hydropower, biomass, and geothermal.

GFCEF: Is the variable of the capital of the country (i) over the period of (t). It is
also a factor of investment in the production process as it can provide a financial
support such as the building of different infrastructure based on renewable energy
project or the application of sustainable development goals.

LF: Symbolises the number of workers or the labour force of the country (i) over
the period of (t).

& - Denotes the error term or the specified error of the country (i) over the
period of (t).

This research is one of the few studies that emphasize the adjusted net saving
as a factor of sustainable development in a panel framework of 17 OECD countries
over the period of 1991-2017. The aim is to examine the relationship amongst the
adjusted net savings, renewable energy consumption, labour force and capital. This
work estimate two methods in the short-term (Fixed or random effect panel model)
and long-term (ARDL analysis to the cointegration method) using EViews (10) and
Stata (15.1). We started by testing the short-term panel model, whether it is affected
by a fixed or random effect with the Hausman (1978) test and then estimating the
appropriate model.

Afterward, the panel ARDL method was used to analyse the long and short-run
cointegration associations between the factors and extract the ECM (error correction
version) of the panel characteristics to identify the short-term dynamic. We employ
the panel autoregressive distributed lag method due to its additional benefits in the
individual briefed form of equation and it could be employed with the investigations
factors regardless of whether they were I(0), I(1), or both I(0) and I(1) Pesaran et al.
(1995). Then, the panel unit root test was performed to see whether the variables

a7
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have the same order of integration. Later, the no cointegration assumption can be
examined and associated with the assumption of cointegration relating on the F test,
which does not have a characteristic allocation that relies on whether the aspects
involved in the model are fully I(0), fully I(1), or a combination of I(0) and I(1); the
number of estimators; and either the model has a trend, intercept, or both. Keeping
in mind the volume of the studied sample of this paper, which is relatively small, the
analytical estimations developed by Narayan and Narayan (2005), which are
established for the application of a small sample volume (N>20). The test uses panel
autoregressive distributed lag bounds, which relies on whether the factors are purely
[(0), purely I(1), or a combination of I(0) and I(1). Two groups of main rates were
computed; I(0) identified with lower restriction, and I(1) identified with higher
restriction. If the F statistics surpass the I(1), we disapprove the null assumption and
conclude that there is a cointegration correlation. If they result below the I(0), we
cannot decline the null assumption, and if they result between the I(0) and I(1), a
derivation cannot be generated properly. Therefore, we end this research with the
causality connection between variable with panel Granger causality.

3.2.1. Horizontal Cross-Section Dependent Test

In order to examine the influence of the exogenous variable and the control
variables on the adjusted net saving, all series must be stationary in the panel data
model to be established. The panel unit root tests to be performed for this purpose
vary depending on whether there is a cross-sectional dependence in the model.
Therefore, first of all, whether there is a cross-sectional dependency in the model was
tested with Breusch-Pagan (1980), Pesaran (2004) with scaled LM statistic, and the
average of the pairwise correlation coefficient named the Peasaran CD test.

3.2.2. Panel unit root test

After testing the horizontal cross-section dependence, we shall select the
appropriate panel unit root test whether it is the panel unit root test 1st generation
with Levin et al. (2002), and Im et al. (2003)...etc, or the panel unit root test 2nd
generation when there is an existence of the cross-sectional dependence with Pesaran
(2007).

3.2.3. Panel cointegration test

The analyse of the cointegration test in panel data was done with the procedure
of Pedroni (1999, 2004), because the method uses 11 different tests that take into
consideration the heterogeneity and examines the dynamic relationship in the long-
term.

3.2.4. The panel autoregressive model:

In the panel ARDL, we may find model made individually for each cross section
and arithmetic mean of coefficients is obtained. This procedure is known as Mean
Group (MG) estimator presented by Pesaran and Smith (1995). In MG technique the
intercepts, slope coefficients, and error variances are all allowed to differ across cross
sections. Then, Pesaran et al. (1997, 1999) popularize novel technique known as
Pooled Mean Group (PMG) to estimate nonstationary dynamic panels as with an
increase in time period of analysis, dynamic panels; nonstationarity is very important
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issue. PMG estimator is based on a blend of amalgamating and averaging of
coefficients.

4. Empirical Result
4.1. The First Panel Model Estimation

We used an estimation of pooled data to work with the standard error
robustness of the estimator of within group, incomplete panel, and heterogeneous
panel.

The Hausman test indicates 6.014 (0.11), denoting that we cannot accept the
alternative hypothesis, rather we accept the null hypothesis at the level of 1%, so we
can say that this panel model can be estimated with a random-effect model.

Therefore, we estimate three panel models (pooled model, panel model with
individual random-effect and panel model with individual and temporal effect)
described in the table 2.

The regression coefficient was good for both three models, exceeding 0.60,
meaning that the three exogenous coefficients explain more than 60% of the model,
while the fisher statistic indicates that we cannot reject the alternative hypothesis at
the level of 1%, so we can say that the three models are statistically accepted.

The intercept term appears negative and significant at the level of 1%,
demonstrating that there are some omitted variables or variables that are not
introduced in these models, which affect negatively and significantly the factor of
sustainable development.

The variable of renewable energy consumption is negative and statistically
accepted at the level of 1%. This coefficient appears very strange due to the
importance to include the renewable energy in such countries energy cycle, but this
outcome means that such energy is still not convenient for the OECD countries for
now (short-term), so maybe some of them have not the necessary equipment that
makes the renewable energy reach its maturity and to become a powerful source of
income and then achieving the sustainable development goals in the short-run.

The variable of capital is positive and statically accepted at the level of 1%,
showing that the investment in such countries is efficient and it can encourage the
achievement of sustainable development goals.

The variable of (LNLF) is positive and insignificant for both panel models with
random-effect, but for pooled model, the labour force is positive and significant at
the level of 1%.

The result of the individual random-effect is presented in the table 3, the
outcome demonstrates that 10 countries (Mexico, Chile, Denmark, Netherland,
Norway, Sweden, Switzerland, China, India, and South Korea) have a positive effect,
denoting that such countries are encouraging the achievement of the sustainable
development goals, but the 7 countries (Brazil, France, Germany, Spain, Turkey,
South Africa, and Australia) have a negative effect, meaning that they are still not
working enough for the adoption of sustainable development.
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The finding of the temporal random-effect is displayed in the table 4, so the
random-effect coefficients are negative for the periods of 1990-1994, 1996-1999,
2001, 2009, 2012-2014 and 2016, while for the periods of 1995, 2000, 2002-2008,
2010-2011, 2015 and 2017 the coefficients are positive.

4.2. The Second Panel Model Estimation
4.2.1. Horizontal Cross-Section Dependency Results

Table 5 displays outcomes of the cross-sectional dependency test for the model.
As a result of Breusch-Pagan test, the coefficient was calculated at 654.109 and the
p-value estimated at O, the Pesaran scaled LM test coefficient was 31.415 and the p-
value was calculated as O and the Pesaran CD test coefficient was estimated as 6.712
and the p-value was calculated as 0. Since the time dimension in the panel data
structure is T=28 and we have 17 countries, N=17, so we can say that T is larger
than N. In this case, Breusch-Pagan and Pesaran CD test cross-sectional dependency
tests give results that are more consistent. Therefore, relating to both tests, we
cannot reject the alternative hypothesis, so there is a cross-sectional dependence in
the model and we will use the second generation test of panel unit root test on
dependent and independent variables.

4.2.1. Panel Unit Root Results

The table 05 displays the results of the Pesaran (2007) panel unit root test
indicate that the test statistic for adjusted net saving was calculated as -5.379 with
0 p-value for model without trend specification and -3.417 with O p-value for model
with trend specification, thus, the variable has no unit root, so we cannot afford to
reject the alternative hypothesis at 99% confidence. However, the test statistic for
renewable energy consumption was estimated as 1.761 with 0.961 p-value for model
without trend specification and 0.990 with 0.839 p-value for model with trend
specification. As a result, the variable has the unit root, so we accept the null
hypothesis and there is a unit root at 90% confidence. Therefore, by taking the
difference of the series (D_REC), the related test was reapplied. The test calculated
as -9.459 with 0 p-value for model without trend specification and -9.349 with O p-
values for model with trend specification. The unit root hypothesis in this case is
rejected in the 99% confidence interval. On the other hand, the test statistic for gross
fixed capital formation was estimated as -3.492 with O p-value for model without
trend specification and -1.352 with 0.088 p-value for model with trend specification.
Consequently, this variable has no unit root, so we reject the null hypothesis; rather
we accept the alternative hypothesis at 99% confidence and at 90% confidence.
Conversely, the test statistic for labour force was calculated as 1.854 with 0.968 p-
value for model without trend specification and 3.592 with 1 p-value for model with
trend specification, so we established that the variable has an unit root, so we cannot
reject the null hypothesis and there is a unit root at 90% confidence. Therefore, by
taking the difference of the series (D_LF), the associated test was done again. The
test calculated as -9.823 with O p-value for model without trend specification and -
10.192 with O p-values for model with trend specification. Therefore, we accept the
alternative hypothesis at 99% confidence interval.
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The panel unit root test displays that the adjusted net saving and the gross
fixed capital formation series are stationary I(0) on level, but the renewable energy
consumption and labour force series are stationary I(1) on the first level.

4.2.2. Panel Cointegration Results

Since we have two variables stationary on level and two series stationary on
first difference, we shall perform the panel autoregressive distributed lag. The table
07 indicates the result of the panel cointegration from the statistics of Pedroni. Our
findings suggest that both 3 Pedroni models have at least 7 tests of the 11 tests are
statistically important at the 1% and 5% scale, so we reject the null hypothesis of no
cointegration and we say that the variables move together in the long-run. The
implication is that there is a long-run relationship between the adjusted net saving,
the renewable energy consumption, the gross fixed capital formation and the labour
force.

4.2.3. The Panel Autoregressive Distributed Lag Estimations

The best combination of panel ARDL is chosen based on the smallest value of
Schwarz criterion and Hannan-Quinn criterion. After comparing the values we
obtain: ARDL (1, 1, 1, 1). We then estimate two panel methods the pooled mean group
and mean group. As the p-value of the Hausman test is statically insignificant, the
long-run PMG estimator is more appropriate. The error correction term (ECT) is
negative and significant at the level of 1%, meaning that there is an evidence of
cointegration relationship between variables, so it validates the changes quickness
of the factors for assemblage to equilibrium.

Based on the findings of the PMG estimator, the coefficient of renewable energy
consumption is positive and significant at the level of 10%, suggesting that a rise by
1 unit in this series can increase the elasticity of the adjusted net saving by 0.053 in
the long-run. We can say that the 17 OECD countries are aiming to diversify their
energy systems and according to this result these nations will have the necessary
technology in the future, which makes the renewable energy an important part in the
mitigation of the depletion of natural resources and preserving it for the future
generation. This outcome is in line with the studies (Behboudi et al., 2017; You,
2011) and it confirms the objective number 7 of sustainable development (affordable
and clean energy). The introduction of such energy can be beneficial for the country
and it can enhance the economic level. It will also provide more sustainable energy
and may satisfy the energy demand for the future generation in several sectors

The coefficient of gross fixed capital formation is positive and statically accepted
at the level of 1%, so an increase by 1 unit in this variable can upsurge the elasticity
of the adjusted net saving by 0.89. This outcome displays that such countries are
making assets and financial support to increase their national productivity and the
achievement of sustainable development goals. However, the series of labour force is
positive and insignificant.

4.2.4. The Panel Granger Causality

The panel Granger causality displays that there is bidirectional causality
(feedback hypothesis) at the level of 1% between renewable energy consumption and
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the adjusted net savings, and between gross fixed capital formation and the adjusted
net savings. Also, there are four unidirectional causalities (one-way relationship) at
the level of 1%; the first causality is from labour force to the adjusted net savings,
the second one-way relationship is from gross fixed capital formation to renewable
energy consumption, the third causality is from labour force to renewable energy
consumption and the fourth relationship is from labour force to gross fixed capital
formation.

These findings describe that the renewable energy represents one of the
supports for the adoption of sustainable development goals, as is playing a key role
in the recognition of sustainable development goals, giving an added-value to the
economic sector by satisfying the increasing energy demand, mitigating the effect of
pollution and the surplus release of greenhouse gases and also improving the level
of well-being of the population.

5. Conclusion

The renewable energy is growing fast around the world and according to
expectations; it will occupy a leading position in the overall share of energy
consumption (REN21, 2013). (IRENA, 2016) confirmed that the renewable energy
does not deplete over a lifetime and they are sustainable sources of energy.
Consequently, fast depletion of energy resources, energy scarcity, increasing cost of
energy and environmental pollution are the reasons behind the increasing use of
renewable energy resources in order to protect societies from the greenhouse effect,
destruction of the Ozone layer and air pollution which cause acid rain and smog.

In this paper, we made a model based on two main variables the renewable
energy consumption and the factor of sustainable development (adjusted net saving).
We found with the random fixed-effect panel that the renewables has a significant
and negative contribution to the adjusted net saving in the short-run. However, in
the long-term with the panel ARDL model, we showed that the renewable energy
consumption has a positive sign and it participates to rise the level of the adjusted
net saving. Also, the panel Granger causality shows that there is an evidence of
feedback hypothesis amongst renewable energy consumption and the adjusted net
savings.

The mission of the Organisation for Economic Co-operation and Development
(OECD) is to promote policies that will improve the economic and the social welfare
around the world. Therefore, the findings from this research indicate that the 17
countries are still moving together towards achieving a change in their energy
consumption process to meet their energy demand. Also, they need to shift their
strategy toward the renewable energy for the adoption of the term of sustainable
development which opens up other prospects, and it can lead to a common goal that
offers a forum where we can combine efforts, share experiences and seek solutions
to problems in order to understand what is driving the right economic, social and
environmental change.
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Appendix
Table 2: The First Panel Model
T Mo rootea | Tanel | Model | tndiidual And
Variables Rigdem e Rantfom-Effect
Intercept -2.451%** -2.470%**
LNREC -0.096*** -0.088*** -0.089***
LNGFCF 1.009*** 1.188%*** 1.184%**
LNLF 1.921%** 0.546 0.2414
R? (Weighted stat) 0.848 0.678 0.659
R? (Unweighted stat) 0.827 0.827
F statistic 332.519%** 304.259***
F probability 0 0

Source: Done on EViews 10.

Note: *, **, *** denotes that we can’t accept the null hypothesis; but rather we accept
the alternative hypothesis at the level of 10%, 5%, and 1%.

Table 3: The Random-Effect Coefficients Estimated from both Individual Random-Effect Panel

Model (22¢ Model) and Individual and Temporal Random-Effect Panel Model (3¢ model)

Countries 2nd Model 3rd Model
Individual Individual
Mexico 0.110 0.100
Brazil -0.327 -0.332
Chile 0.334 0.329
Denmark 0.066 0.078
France -0.370 -0.371
Germany -0.164 -0.157
Netherland 0.289 0.298
Norway 0.383 0.394
Spain -0.388 -0.387
Sweden 0.230 0.242
Switzerland -0.002 -0.012
Turkey -0.197 -0.217
South Africa -0.805 -0.824
Australia -0.834 -0.828
China 0.637 0.642
India 0.977 0.956
South Korea 0.061 0.064

Source: Done on EViews 10.
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Table 4: The Random-Effect Coefficients Estimated from the Individual and Temporal Random-
Effect Panel Model (3¢ Model)

Period Coefficient
1990 -0.028
1991 -0.017
1992 -0.032
1993 -0.015
1994 -0.007
1995 0.009
1996 -0.001
1997 -0.001
1998 -0.007
1999 -0.027
2000 0.009
2001 -0.001
2002 0.013
2003 0.010
2004 0.023
2005 0.018
2006 0.031
2007 0.022
2008 0.003
2009 -0.014
2010 0.007
2011 0.005
2012 -0.002
2013 -0.005
2014 -0.002
2015 0.004
2016 -0.003
2017 0.007

Source: Done on EViews 10.

Table 5: Horizontal Cross-Section Dependency Tests

ANS Coefficient P-value
REC -0.089 0

LF 2.056 0
GFCF 0.985 0
Constant 0.324 0.430
R? 0.848

F-test 880.826
Breusch-Pagan LM 654.109

Pesaran scaled LM 31.415

Pesaran CD 6.71

Source: Done on EViews 10.
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Table 6: Pesaran 2007 Panel Unit Root Test

Specification without trend Specification with trend
Variables stz:;’szc ARG stz:t-?s?i'c R EC Result
ANS -5.379%** 0 -3.417%** 0
D_ANS -15.225%** 0 -13.419%** 0 10)
REC 1.761 0.961 0.990 0.839 1)
D_REC -9.459%** 0 -9.349*** 0
GFCF -3.492%** 0 -1.352* 0.088
D_GFCF -12.317%** 0 -10.563*** 0 10)
LF 1.854 0.968 3.592 1 1)
D_LF -9.823%** 0 -10.192%** 0

Source: Done on Stata 15.1
Notes: *** ** * denote that we accept the alternative hypothesis (significance) at the level of 1%,
5% and 10%.

Table 7: Pedroni Cointegration Test

Within Dimension On Pooled | Between Dimension On Individual
Methods | Statistic Data
Tests Statistic | Prob Tests Statistic | Prob
g Panel v-stat -0.24 0.59 Group p-stat 1.14 0.87
2 8 Pedroni Panel rho-stat | -1.92** 0.02 Group pp- stat -4.68*** | 0
. (1999) Panel PP-stat | -7.71*** | 0 Group ADF- stat | -4.04*** | 0
8 g Panel v-stat -3.80%* | 0
E" g Panel v-stat -2.26 0.98
g < Pedroni Panel rho-stat | -0.23 0.40
8 = (2004) Panel PP-stat -4.49% | Q
.= Panel v-stat -4.76%** 0
on Panel v-stat 2.09** 0.018 Group p-stat -0.11 0.45
% § Pedroni Panel rho-stat -2.19%* 0.013 Group pp- stat -3.75%** 0
5 (1999) Panel PP-stat -5.64** | 0 Group ADF- stat | -4.54*** | O
E g Panel v-stat -5.28%* | 0
_t;g a‘ Panel v-stat 0.11 0.45
i Pedroni Panel rho-stat -1.62* 0.051
- (2004) Panel PP-stat | -4.01"** | 0
= Panel v-stat -4 .42%%* 0
3 5 ? Panel v-stat 3.25%** 0 Group p-stat -0.93 0.17
E g.‘. g Pedroni Panel rho-stat -2.99%** 0 Group pp- stat -4,53%** 0
e 2= (1999) Panel PP-stat -6.20%** | 0 Group ADF- stat | -5.32%* | 0
B : Panel v-stat -6.10%** 0
§ Panel v-stat 1.10 0.13
- Pedroni Panel rho-stat -2.24%* 0.012
] % (2004) Panel PP-stat -4,05%** 0
A= Panel v-stat -4 .32%** 0

Source: Done on EViews 10
Notes: ***, ** * denote that we accept the alternative hypothesis (significance) at the level of 1%, 5%
and 10%.
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Table 8: Empirical Result of PMG and MG

PMG MG

D(LNANS) Long run equation

Coefficient z-stat Prob Coefficient z-stat Prob
REC 0.053* 1.881 0.06 0.211** 2.11 0.03
GFCF 0.892*** 11.737 0 1.557*** 6.58 0
LF 0.359 0.636 0.52 0.223 0.09 0.93

Short-run equation

ECT -0.372%** -6.890 0 -0.579%=* 10.6 0
D(REC) -0.0581 -0.503 0.61 -0.392 -1.35 0.17
D(GFCF) 1.050*** 8.448 0 1.030%** 6.30 0
D(LF) -0.384 -0.239 0.81 -4.052** -2.04 0.04
C 0.076 1.357 0.17 3.10* 1.79 0.07
Hausman
MG test 1.38 0.711

Source: Done on Stata 15.1

Notes: ***, ** * denote that we accept the alternative hypothesis (significance) at the level of
1%, 5% and 10%.

Table 9: Panel Granger Causality

Null Hypothesis: F-Statistic Prob.

REC does not Granger Cause ANS 9.33*** 0.0024

ANS does not Granger Cause REC 11.43*** 0.0008

LF does not Granger Cause ANS 8.411*** 0.0039 ‘
ANS does not Granger Cause LF 0.487 0.4854 ‘
GFCF does not Granger Cause ANS 17.18*** 4.E-05 ‘
ANS does not Granger Cause GFCF 21.86*** 4.E-06 ‘
LF does not Granger Cause REC 11.77%** 0.0007 ‘
REC does not Granger Cause LF 0.765 0.3821 ‘
GFCF does not Granger Cause REC 14.77*** 0.0001 ‘
REC does not Granger Cause GFCF 0.734 0.3919 ‘
GFCF does not Granger Cause LF 0.178 0.6726 ‘
LF does not Granger Cause GFCF 8.03*** 0.0048 ‘

Source: Done on Eviews 10

Note: *** ** * denote that we accept the alternative hypothesis (significance) at the level of
1%, 5% and 10%.
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YENI BIR VERI KAYNAGI OLARAK GOOGLE TRENDS: GELECEK
YONELIMI ENDEKSI ILE ILGILI BIR DEGERLENDIRME

Biisra AYAN!

Oz

Web 2.0 ile birlikte olusan etkilesimli ortam, yeni veri kaynaklarint beraberinde getirmistir. Bu
yeni veri kaynaklarindan biri, Google arama motorunda yapulan sorgulara erisimi saglayan
Google Trends platformudur. Bu calismada, internet kullanicilarinin gelecek yil hakkinda gecmis
yudan daha fazla bilgi arama derecesini 6lcme amact ile gelistirilen Gelecek Yénelimi Endeksi
ele alinmistir. Endeksi gelistiren arastirmacilar, bu endeks ile ekonomik veya sosyal géstergeler
arasinda saptanan anlamli korelasyonlari, tilkelerin gelismislik dtizeyleri ile yapilan Google
sorgulart arasindaki olast bir iliski seklinde yorumlamistir. Bu baglamda, bu endeks ile Insani
Gelisme Endeksi arasindaki iliski 2017 ve 2018 yulan icin incelenmistir. Gergeklestirilen
korelasyon analizi bulgularinda, Gelecek Yonelimi Endeksi ile Insani Gelisme Endeksi arasinda,
gecmis calismalarn destekleyici sekilde, anlamli ve pozitif yonlii bir iliski saptanmistir.
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GOOGLE TRENDS AS A NEW DATA SOURCE: AN EVALUATION OF
THE FUTURE ORIENTATION INDEX

Abstract

The interactive environment created with Web 2.0 brought new data sources. One of these new
data sources is the Google Trends platform, which provides access to queries made on the Google
search engine. In this study, the Future Orientation Index, which was developed to measure the
degree to which Internet users search more information about future years than past years, is
discussed. Researchers who developed the index interpreted the significant correlations between
this index and economic or social indicators as a possible relationship between the development
levels of countries and Google queries. In this context, the relationship between this index and
the Human Development Index is examined for 2017 and 2018. As a result of the correlation
analysis, a significant and positive relationship is found between the Future Orientation Index
and the Human Development Index, supporting the suggestions of previous scholars.
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Extended Abstract

The rapid development of internet changed the way information sought. We get
information about almost anything using search engines. Google, the most popular
search engine, provides a unique data source called Google Trends. Google Trends is
a service that provides access to a sample of actual searches on Google. Since
individuals are not personally identified (anonymous) when they seek information
and the searches they make are categorized as topics, this service allows for the
observation of regional or global interests (Google Trends, 2019).

There have been many studies on Google Trends in recent years through its
potential to reveal the relevance of the choices people make when they search
information online and the real world. This search engine data has been used to
investigate relationships between online and real world data as well as forecasting
values of economic or social indicators. In one of the most popular and cited paper
in the literature, it is recommended that the search engine data can be used to predict
the near-term values rather than predict the future by giving example applications
of automobile sales, unemployment claims, travel destination planning and
consumer confidence (Choi and Varian, 2012). Since Google Trends data reflects
time-based interest of searches on the region, it has been used ranging from
estimating household consumption (Vosen and Schmidt, 2011), improving sales
forecasts (Carriére - Swallow and Labbé, 2013; Boone et al., 2018), its relation to
Bitcoin prices (Kristoufek, 2013a), prediction of election results (Polykalas et al.,
2013), and the estimation of film revenues (Hand and Judge, 2012). In addition to
these studies, there are some indexes calculated on the basis of Google Trends. The
economic uncertainty index (Bontempi et al., 2016; Castelnuovo and Tran, 2017;
Bilgin et al., 2019) was calculated for countries based on Google Trends data. Another
internet-based index is the Future Orientation Index (FOI) which is taken into
consideration in this study.

The Future Orientation Index was first proposed as a new indicator in 2012.
FOl is defined as an index for quantifying the degree to which more information about
the future is sought rather than the past. The researchers decided the keywords
search on the internet as the years, which are represented in Arabic numerals in the
same way for each language. This index is calculated as the ratio of the total searches
on the next year (2020) and the previous year (2018) based on the current year
searches (2019). The relationship between FOI and per capita gross domestic product
(GDP) has been examined for 45 countries in 2008, 2009 and 2010. All the results
show a significant correlation (Pearson correlation coefficients were 0.53, 0.64, 0.78,
respectively) (Preis et al., 2012). Other scholars investigated the relation between FOI
and suicide statistics (Lee et al., 2016), tax-related indicators (Petutschnig, 2017)
and welfare-related indicators (Shepard and Turner, 2019).

This study contributes to the existing literature by showing this new index
relation to Human Development Index (HDI). To the literature that is sought, this
study is the first to use Future Orientation Index to examine its the relation to the
Human Development Index, which is more than economic growth alone. Since HDI
considers more than one indicator which are health (a long and health life), education




International Journal of Economics, Business and Politics

- .
IP Uluslararast Ekonomi, Isletme ve Politika Dergisi

=
ILFEI

2020, 4 (1), 61-78

(being knowledgeable) and income (GNI per capita), the significant correlation
between this index and internet-based index reveals a link between online behaviour
and the real world indicators, supporting the applications done on the previous
studies related to FOI. To examine the relationship between these index, 45 countries
that have at least 5 billion internet users and more than 50% internet penetration
were selected and analysed for the two years, 2017 and 2018. The HDI was taken
from UNDP and the FOI was calculated with codes written in Python. For both 2017
and 2018, a significant correlation (r=0.61, r=0.65, p<0.001) was found. Austria,
Belgium, Germany, Japan, The Netherlands, Sweden and UK were found to be the
future-oriented countries for both two years as well as being within highly
development countries’ category in the HDI.

The result of this study emphasizes that internet-based index, FOI, can be a
manifestation of the real world. Country’s economic and social indicators (such as
GDP and well-being indicators) and its inhabitants’ tendency to look forward have
been discussed on the previous studies. The present study questions the relationship
between a fuller picture of a country's development index, the HDI, and internet-
based information seeking behaviour about the future, the FOI. According to the
results it can be stated that the tendency of citizens to look forward may indeed be
related to the country’s development level.

It should be underlined that these findings do not support the cause and effect
relationship. It is not correct to make a causal inference as the citizens of the country
have searched the contents for the next year more than the previous year due to the
high economic and social development level of their country. Future research might
examine the causality between FOI and economic or social indicators.

1. Giris

Internet ve yeni medya platformlar1 cesitli amaclar dogrultusunda genis
kitlelerce kullanilmaktadir. Son yayinlanan bir rapora goére, Ekim 2019 yilinda
internet kullanici sayisi, bir 6énceki yila kiyasla 416 milyon (%10) artis géstererek
4.479 milyara (toplam dinya ntfusunun %58%) ulasmistir. Benzer sekilde sosyal
medya kullanimi 6nceki yila gére 328 milyon artis géstererek, diinya genelinde 3.725
milyar kullaniciya ulasmistir. Internet kullanicilar1 her giin ortalama 6 saat 42
dakikay1 cevrimici olarak gecirmektedirler. Cevrimici gecirilen stirede en cok ziyaret
edilen web siteleri siralamasinda ilk sirada, uzun yillardir arama motoru pazarinda
hakim konumunu strdiren Google yer almaktadir (We Are Social ve Hootsuite,
2019).

Tam bu gostergeler, genis kitleler tarafindan uzun stire internet ve sosyal
medya kullaniminin, buiytk veri olusumunu destekledigini ve arastirmacilar i¢in yeni
veri kaynaklarini olusturdugunu ortaya koymaktadir. Cesitli sosyal medya
platformlarindan ve web temelinde Uretilen verilerden faydalanilarak disiplinler arasi
calismalar yapilmaktadir. Son zamanlarda literattirde yeni veri kaynaklar: ile birlikte
mevcut kabul goérmus gostergelere ek olarak farkli yaklasimlarin oOnerildigi
calismalarin yarattlduga gortlmektedir.

Bu calismada yeni buyldk veri kaynaklarindan biri olan Google Trends
platformundan faydalanilarak hesaplanan Gelecek Yonelimi Endeksi ele alinmistir.
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Calismada o6ncelikle Google Trends platformu ve bu platformun saglamis oldugu
verilerden faydalanilarak ytrttilen calismalara yer verilmistir. Ardindan tim farkh
dillerde ortak bir bicimde ifade edilen yillar ele alinarak, gelecek ve gecmis yil sorgu
toplamlarinin oranlanmasi ile hesaplanan Gelecek Yonelimi Endeksi ve bu endeksin
ele alindig1 calismalar incelenmistir. Gelecek odakli olmanin tlkelerin gelismislik
dtizeyleri ve refah seviyeleri ile iliskisinin irdelendigi calismalardan hareketle, Insani
Gelisme Endeksi ile Gelecek Yonelimi Endeksi arasindaki korelasyon 2017 ve 2018
yular1 icin, 6rneklem dahilinde belirlenen 45 tlke ele alinarak hesaplanmis ve
bulgular tartisilmistir.

2. Literatiir Taramasi
2.1. Google Trends

Google Trends (trends.google.com), Google’da yapilan gercek sorgularin
orneklemine erisimi saglayan bir servistir. Google sorgularinda bireylerin kisisel
olarak tamimlanmamas: (bilgilerin anonim olmasi) ve aramalarin konulara gore
birlikte gruplandirilmasi, bolgesel veya kuiresel ilgilerin gézlemlenebilmesine olanak
tanimaktadir. Google Trends verileri, belirli konulardaki arama ilgisini
yansitmaktadir. Gunlik yapilan milyarlarca sorgu sayesinde Google Trends,
orneklem verisi Gizerinden, meydana gelen bir olay (terim) ile ilgili dakikalar icerisinde
islenebilecek ongortleri saglayabilmektedir. Terimler arasindaki karsilastirmalar:
kolaylastirmak adina her bir veri, temsil ettigi cografya ve zaman araliginin toplam
sorgu miktarina béltinerek standart hale getirilmektedir. Bu islem sonrasi veriler, O
ile 100 arasinda bir deger almaktadir (Google Trends, 2019).

Google Trends verileri, bdlge ve zaman temelinde internet Ulizerinde yapilan
aramalarin ilgisini yansitabilme potansiyelinden dolayi, hane halki ttiketiminin
tahmininden (Vosen ve Schmidt, 2011), satis tahminlerinin iyilestirilmesine
(Carriere-Swallow ve Labbé, 2013; Boone vd., 2018), Bitcoin fiyatlarinin internet
arama hacimleri ile iliskisinden (Kristoufek, 2013a), film gelirlerinin tahminine (Hand
ve Judge, 2012) kadar bircok farkli alanda yapilan calismalarda yeni bir veri kaynagi
olarak kullanilmaktadir.

Google Trends verilerinin kullanildigi 6ncti calismalarin saglk alaninda
yapildigr gortlmektedir (Eysenbach, 2006; Ginsberg vd., 2008). GuUntmiuzde
internet, saglik ile ilgili bilgilere erismek icin poptuler bir kaynak haline gelmistir. Bu
sebeple, belirli terimlerin arama hacmi ve cografi konumu ile birlikte bazi egilimlerin
saptanabilecegini 6ne slUiren calismalarda, cesitli hastaliklarla ilgili Google Trends
verileri ile gercek istatistikler kiyaslanmis ve anlamli iliskiler saptanmistir. Bir
calismada, “Lyme hastaligi” anahtar kelimesinin aranma sikliginin, bu hastaliga
yakalanma olasiliginin arttig1 ilkbahar ve yaz aylarindaki artis1 yansittigina
ulasilmistir. Hastalik icin arama trafiginin en ytiksek oldugu sehirler ve eyaletlerin,
bu hastaligin endemik oldugu bilinen sehirlerle buytk o6lcide orttstiga
gozlemlenmistir (Seifter vd., 2010). Cho vd. (2013) ise calismalarinda, Guney
Kore'deki grip ile ilgili istatistikleri ve ilgili on iki arama teriminin internet
sorgularindan olusan Google Trends verileri arasindaki iligkiyi incelemis, en ytuksek
korelasyona sahip virtisleri tespit etmislerdir. Bir enfeksiyonunun mevsimselliginin
tahmin edildigi calismada ise, cesitli eczanelerden elde edilen, enfeksiyonun
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tedavisinde kullanilan ilaclarin satig verileri ile enfeksiyonla ilgili internet
sorgularindan olusan iki veri seti TUzerinden analizler gerceklestirilmis ve
mevsimsellik saptanmistir (Rossignol vd., 2013). Mevsimsellik ve iligkilerin
saptandigl calismalarin disinda salginlarla ilgili erisilebilir ve esnek bir uyarn
sisteminin 6nerildigi calismalar mevcuttur. Teng vd. (2017) Google Trends'ten elde
ettikleri gercek zamanli cevrimici arama verilerine dayanarak, Zika virGsd icin
dinamik bir 6ngérti modeli gelistirmislerdir.

Literattirde secim sonuclarinin Google Trends verileri ile tahmin
edilebilirliginin ve siyasi yonelimlerin incelendigi calismalar mevcuttur. Polykalas vd.
(2013) calismalarinda Almanya’da gerceklestirilen Ui¢ secimi ele alarak Google Trends
platformundan elde ettikleri istatistiklerle karsilastirma yapmislardir. Anahtar
kelime olarak parti isimleri ile birlikte parti liderlerinin isimleri de aratilarak
istatistikler elde edilmis, tic secim sonucunu da dogru tahmin eden Web ilgisi (Web
interest) olarak adlandirilan bir algoritma Onerilmistir. Mavragani ve Tsagarakis
(2016) ise calismalarinda Yunanistan’da gerceklestirilen referandum sonugclarini ele
almislardir. Referandum  haftasi boyunca Google Trends platformunda
Yunanistan’da kendi dillerinde aratilan “evet’” ve “hayu” anahtar kelimelerinin
glinlik sorgu miktarlarinin ortalamalari ele alinmistir. Gercek referandum
sonucunda oldugu gibi, Trends verilerindeki “hayir” aramalarinin “evet”
aramalarindan istatistiksel olarak anlamli ve TUsttin oldugu sonucunda
ulasmislardir. Bir diger calismada, incelenen tilke sayisi arttirilmis ve Iskocya,
Yunanistan, Ingiltere, Macaristan, italya ve Ttiirkiye tilkelerindeki referandumlar ele
alinmistir. Genel bulgular Google Trends’in se¢im sonuglarini tahmin etmede
kullanilabilecegini godstermistir. Turkiye icin sonuclar ele alindiginda ise, Google
Trends platformunda Turkiye bolgesi secilerek elde edilen verilerin tahmin etmede
yeterli sonuclar vermedigi goértlmustir (Mavragani ve Tsagarakis, 2019). Yolcu ve
Sezgin (2018) ise, Turkiye’de 2016-2017 tarihleri arasinda Baskanlik Sistemi ile ilgili
bilin¢ diizeyini gézlemlemek amaci ile Google Trends sorgularini incelemislerdir.

Gecikmeli olarak yayinlanan cesitli istatistiklerin, Google Trends verilerinden
faydalanarak anlik olarak tespit edilmesinin miimkiin olup olmadiginin incelendigi
calismalarda, issizlik ve intihar oranlari gibi istatistikler ele alinmistir. Askitas ve
Zimmermann (2009) calismalarinda, Almanya’daki issizlik orani ile Google Trends
platformunda aratilan dért anahtar kelime grubunun (issizlik btirosu, issizlik oranai,
personel danismani, populer is arama motorlary) aranma miktarlar: arasinda iligki
saptayarak, internet sorgularinin issizlik oranlarinin tahmininde kullanilabilecegini
Onermislerdir. Bir diger calismada, ABD’deki issizlik oranini tahmin etmek i¢cin resmi
kurumlardan elde edilen issizlik oranlar ile Google Trend platformunda aratilan
“isler” (jobs) anahtar kelimesi ele alinarak birkac farkli modelle igsizlik orani tahmin
edilmistir. Google Trends verilerinin degisken olarak dahil edildigi model,
digerlerinden daha basarili sonuclar vermistir (D'Amuri ve Marcucci, 2010). Pavlicek
ve Kristoufek (2015) yaptiklar1 calismada Visegrad Grubu tulkelerindeki issizlik
oranlarinin tahmininde incelenmek tizere, is ilgili cesitli internet sorgulariyla tilkelere
gore elde ettikleri igsizlik istatistiklerini analiz etmislerdir. Dért tilke arasindan Cek
Cumhuriyeti ve Slovakya Ttulkeleri icin istatistikler anlamh c¢ikmis ve issizlik
oranlarinin cevrimici aramalarla arasindaki iliski tespit edilmistir. Ileriye y®nelik
tahmin ile birlikte anlik tahminlerde (nowcasting) bu verilerin kullanilabilirligi
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sorgulanmis ve olusturulan modelle test edilen istatistikler, tlke temelinde
farkliliklar gostermistir. Turkiye’deki issizlik oranlar ile ilgili ytratuilen tek calisma
Chadwick ve Sengtl (2015) tarafindan yapilmistir. Calismada “cv”, “is anyorum”, “is
ilanlar?” gibi anahtar kelimelerin internet sorgu miktarlari elde edilmis ve bu verilerin
Turkiye’de yayinlanan aylik tarim dist issizlik dénem i¢i tahminini gelistirip
gelistirilmedigi arastirilmistir. Bulgular, Google Trends verilerinin issizlik orani
doénem ici tahminlerini iyilestirdigini géstermistir.

Issizlik oranlarinda oldugu gibi intihar oranlarinin tespitinde de internet
sorgularinin yardimci olup olmadig arastirilmistir. Yang vd. (2011) calismalarinda
Tayvan’daki bir sehrin intihar istatistiklerini ve internet arama verilerini analiz
etmislerdir. Arastirmada, intihar ve internet arama egilimleri arasindaki iliskiyi
tahmin etmek icin capraz korelasyon analizi ve 6nemli faktorleri tanimlamak icin
coklu dogrusal regresyon analizi kullanilarak etkili olan arama terimleri
saptanmistir. Benzer calismalarda, intiharla iligkilendirilen “intihar etmek” ve “nasil
intihar edilir’” gibi anahtar kelimelerin internet sorgu miktarlarn ile gercek intihar
verileri ele alinarak iliski ya da tahmin odakli analizler gerceklestirilmistir (Gunn III
ve Lester, 2013; Fond vd., 2015; Kristoufek vd., 2016).

Cesitli ekonomik gostergelerle Google Trends verileri arasindaki iligkinin
incelendigi calismalar mevcuttur. Choi ve Varian (2012), Google Trends verilerinin,
otomobil satiglari, issizlik oranlari, seyahat hedefleri planlamasi ve tuketici gtiveni
de dahil olmak tizere, cesitli ekonomik goéstergelerin mevcut degerleri ile baglantili
olabilecegini saptamistir. Bir diger calismada ise, yatirimcilarin alim veya satim
karar1 vermeden 6nce, internet Uizerinden piyasa hakkinda daha fazla bilgi edinme
durtilerinden hareketle, 2004-2011 yillar1 arasina ait veriler kullanilarak, piyasa ile
ilgili olan ytize yakin farkli kelimenin Google Trends sorgu miktarlarinin Dow Jones
borsa endeksi performansi tizerindeki etkisi test edilmistir. Google Trends verilerinin
yalnizca hisselerin mevcut durumunu yansitmadigi belirtilmis, ayni zamanda
gelecekteki belirli egilimleri 6nceden tahmin edebilecegi 6nerilmistir (Preis vd., 2013).
Portfoy cesitlendirmesine internet aramalar: tabanli bir yaklasim getiren calismada
ise, hisse senedinin yiksek hacimlerde sorgulanmasi, hisse senedinin riskli oldugu
ile iliskilendirilmistir. Bu sebeple, internet arama hacimlerinde poptler olan hisse
senetlerine daha dtstk portfdy agirliklari atanarak, portféytin toplam riskinin
azaltilmasi Gizerine kurulu bir yaklasim 6nerilmistir (Kristoufek, 2013b).

Cesitli konulara olan ilginin tespitini ya da zaman icerisindeki degisimini
incelemek amaci1 ile internet arama hacimlerinden faydalanilarak yurttiilen
calismalar mevcuttur. Cevre ve surdurtlebilirlik (Mccallum ve Bury, 2013; Nghiem
vd., 2016; Park ve Kim, 2018), ylz estetigi (Tijerina vd., 2018), olimpiyatlar (Stow ve
Bason, 2019) ile alakali yurttulen ilgi tespitleri bu alanda yapilan calismalara 6rnek
olarak verilebilir.

Literatiirde, internet temelli baz1 endekslerin hesaplandigi calismalarin da
oldugu gortlmektedir. Ekonomik belirsizlik endeksi (Bontempi vd., 2016;
Castelnuovo ve Tran, 2017; Bilgin vd., 2019) Google Trends verileri temelinde tlkeler
icin hesaplanmistir. Bir diger endeks ise, bu calismada ele alinan Gelecek Yonelimi
Endeksi’dir.
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2.2. Gelecek Yonelimi Endeksi

Gelecek Yonelimi Endeksi (Future Orientation Index-FOI) ilk kez “Quantifying
the Advantage of Looking Forward” isimli calismada, yeni bir goOsterge olarak
Onerilmistir. Bu endeks, gelecek ile ilgili gecmisten daha fazla bilgi edinme derecesini
o0lcmeye yonelik bir hesaplama olarak tanimlanmistir. Arastirmacilar, her dil icin
ayni sekilde yazilan (ve ayni sekilde internette aratilan) rakamlar ile ifade edilen
yillar1 anahtar kelime olarak ele almis ve bu anahtar kelimelerin Google sorgulari ile
bu endeksi hesaplamislardir. Calismada, internet ortamindaki bir gosterge olan FOI
ile gercek diinyadaki ekonomik bir gosterge olan kisi basi gayri safi yurtici hasila
(GSYH) arasindaki iligki, 2010 yili temelinde 45 tulke (en az 5 milyon internet
kullanicisi olan ulkeler) ele alinarak incelenmis ve 0.78 oraninda yuksek bir iliski
tespit edilmistir. Endeks ile GSYH arasindaki iliski, 2008 (r=0.53, p<0.001) ve 2009
(r=0.64, p<0.001) yillar1 icin de incelenmis ve anlaml iliskiler saptanmistir (Preis
vd., 2012). indeks asagida belirtilen oran hesabina dayanmaktadir:

X tulkesindeki (Y+1) yil ile ilgili
Google Trends sorgular: toplami

X tlkesindeki Y yili icin FOI =

X tulkesindeki (Y-1) yili ile ilgili
Google Trends sorgulari toplami

Calismada, endeksin gelecek ve gecmis odakli aramalardaki tlkeler arasi
farkliliklar1  yansitabilecegi, gelecek odakli olmanin ekonomik basariy1
destekleyebilecegi ve mevcut internet altyapisindan dolay: cevrimici olarak aranan
bilgi tlrtndeki uluslararas: farkliliklarin aciga cikarilabilecegi 6ne strtlmustur.
Bununla birlikte FOI'nin daha fazla mekansal ve zamansal siniflandirmaya verimli
bir sekilde uygulanabilecegi, sosyal ve ekonomik gdstergelerle karsilastirilabilecegi
Onerilmistir. Literatiirde intihar istatistikleri (Lee vd., 2016), vergi (Petutschnig, 2017)
ve refah seviyesi (Shepard ve Turner, 2019) ile ilgili gbstergeler ve FOI arasindaki
iliskinin incelendigi calismalar mevcuttur.

FOI'nin hesaplanisina benzer sekilde, gecmis yil sorgu toplaminin gelecek yil
sorgu toplamina orani ile hesaplanan Gec¢cmis Yonelimi Endeksi ve intihar
istatistikleri arasindaki iliski arastirilmistir. 2004 ve 2012 yillar1 arasindaki SO0 ABD
eyaleti ve Columbia Boélgesi genelinde bu istatistikler ele alinmistir. Gegcmis Yonelimi
Endeksi ile intihar istatistikleri arasinda pozitif bir iliski saptanmistir. Bulgular,
gelecege kiyasla gecmisle ilgili daha cok bilgi sorgulamanin, intihar istatistikleri ile
arasinda anlaml bir korelasyon oldugunu godstermistir (Lee vd., 2016).

Bir diger calismada, tlkelerin vergi sisteminin ¢esitli gdstergelerinin, bireylerin
gelecege odakli tutumlarina, olumlu veya olumsuz yénde bir etkisinin olup olmadigi
analiz edilmistir. 58 tlkenin bes yila ait FOI endeksi hesaplanmis ve vergi ile ilgili
degiskenler bagimsiz degiskenler olarak ele alinarak panel veri analizi uygulanmistir.
Bulgular, sermaye kazancinin, temettli ve katma deger vergilerinin, gelecek
yo6nelimini olumsuz yonde etkiledigini géstermistir. Kurumlar vergisi ve kisisel gelir
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vergilerinin ise gelecek yoOnelimini olumlu yonde etkileyebilecegi saptanmistir
(Petutschnig, 2017).

Shepard ve Turner (2019) ise calismalarinda, FOI ve refah (well-being)
seviyesinin iliskili olup olmadigini test etmek Uizere, internet penetrasyonu %25’in
lUzerinde olan tlkeleri ele alarak, 64 tlke icin 2013, 2014 ve 2015 yillarina ait FOI'yi
hesaplamistir. Saglk, mutluluk, yasam memnuniyeti ve finansal refahla ilgili
gostergeler ile FOI arasindaki korelasyonlarin anlamli oldugu (%40 ile %58 arasinda
degisen korelasyonlar) saptanmistir. Calismada ayrica, Batili, Egitimli,
Endustriyellesmis, Zengin ve Demokratik (Western, Educated, Industrialized, Rich,
and Democratic: WEIRD) olarak tanimlanan ulkeler bir kategoride, diger tlkeler ise
ikinci bir kategoride gruplandirilarak iliskiler kiyaslanmis, ancak anlamli bir farklilik
saptanmamistir. Bir diger siniflandirma  bireysellik-kolektivizm acisindan
yurattlmustir. Analiz sonuclarinda anlamli bir farklilik gézlenmemistir.

2.3. insani Gelisme Endeksi

Insani Gelisme Endeksi (Human Development Index-HDI), ilk kez 1990 yilinda
Birlesmis Milletler Kalkinma Programi (UNDP) tarafindan 14 tlke icin hesaplanarak
yayinlanmistir. Endeksin yayinlandigi ilk raporda, Insani Gelisme Endeksinin
GSMH buytumesinden, gelir ve servetten, daha fazlasi oldugu vurgulanmistir (UNDP,
1990:1).

En son yayinlanan insani Gelisme Raporu’nda (2019) 189 tilke i¢cin hesaplanan
bu endeks, insani gelismisligin tic temel boyutundaki (uzun ve saglhikl bir yasam,
bilgiye erisim ve iyi bir yasam standardi) basarilarin 6zet bir 6lctistdtr. HDI, tc¢
boyutun her biri icin normallestirilmis endekslerin geometrik ortalamasidir. Sekil
1’de verildigi tizere bu endeksin 3 boyutu ve 4 goéstergesi bulunmaktadir. Farkl
birimlerdeki gostergeleri (saglik, egitim ve yasam standardi) ayni aralikta ifade
edebilmek, O ile 1 arasindaki endekslere dontstlirmek icin, minimum ve maksimum
degerler (Saglik - Minimum: 20, Maksimum: 85; Egitim (Beklenen) - Minimum: O,
Maksimum:18; Egitim(Ortalama)-Minimum:0, Maksimum:15; Yasam Standard:
(2011$) - Minimum: 100, Maksimum: 75000) belirlenmektedir. Standart hale getirme
islemi gerceklestirildikten sonra elde edilen tic boyutun geometrik ortalamasi
alinarak HDI hesaplanmaktadir (UNDP, 2019:2).

HDI kapsaminda elde edilen degerlere gore Ulkeler dort baslik altinda
toplanabilmektedir. Bunlar;

e Cok yuksek insani gelisme (>0.8)

e Yuksek insani gelisme (0.7-0.79)
e Orta insani gelisme (0.55-0.69)
e Dusutk insani gelisme (<0.55)

gosteren Ulkeler olarak kategorilere ayrilmaktadir (UNDP, 2019:3).
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Kaynak: (UNDP, 2019:1)

3. Metodoloji
3.1. Arastirmanin Amaci ve Kapsami

Literatiirde internet temelli yeni bir endeks olarak onerilen FOI ile GSYH,
intihar, vergi ve refah seviyesi ile ilgili gbstergeler arasinda anlamli korelasyonlarin
saptandigr calismalar mevcuttur. Bu calismalar 1s18inda, gelecek odakl
sorgulamalarin, gercek duinya verilerinden (sosyal ve ekonomik gb&stergeler vb.)
kaynaklandigini séyleyebilmek icin daha cok calisma yapilarak, bu yeni endeksin
arastirilmas1 gerekmektedir. FOI'nin sosyal ve ekonomik gostergelerle iliskisini
inceleyen calismalara katki saglamak amaciyla bu calisma gerceklestirilmistir.
Literattirdeki calismalar géz 6ntnde bulundurularak FOI ile daha o6énce birlikte
degerlendirilmemis, tilkelerin yalnizca ekonomik gelismislik dlizeylerinin degil, saglik
ve egitim duizeylerinin de g6z 6niinde bulundurarak hesaplandigi HDI arasindaki
iliski, 2017 ve 2018 yillar icin incelenmistir. Calismada, endeksin 6nerildigi calisma
temel alinmis ve Pearson korelasyon katsayilar1 hesaplanarak yorumlanmistir.

FOI'nin hesaplanacag tlkeleri belirleme asamasinda 6ncelikle Preis vd. (2012)
calismasindaki kistas ele alinarak en az bes milyon internet kullanicisina sahip
ulkeler (69 ulke) saptanmistir. Bu ulkeler arasindan internet penetrasyonu %50
Uzerinde olan tulkeler icin (45 tulke) endeks hesaplamalar1 gerceklestirilmistir.
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Penetrasyonun goéz 6ntinde bulundurulmasinin sebebi, 5 milyon Utizerinde internet
kullanicisinin olmasina ragmen ntfusunun yalnizca bir b6limu internet kullanan
tilkeleri degerlendirme disinda birakma istegidir. Ornegin; Banglades 2016 yili
verilerine gore 21.439.070 internet kullanicisina sahipken bu oran nufusunun
yalnizca %13.2’sine denk gelmektedir. Ulkelere gore internet kullanimi ile ilgili
gostergeler 2016 yilina ait verilerinden elde edilmistir (Internet Live Stats, 2016).

Endeks hesaplamasi asamasinda 6ncelikle Google Trends platformunda her
tlke icin mevcut yil boyunca (2017; 2018), gelecek yil (2018; 2019) ve gecmis yil
(2016; 2017) sorgularindan elde edilen veriler indirilmistir. Toplamda 90 adet ayn
csv dosyasinda (2017;45 tulke, 2018;45 tilke) hesaplama yapma kolayligini saglamak
adina Python’da kod yazilarak FOI hesaplamasi gerceklestirilmistir. HDI verileri ise
UNDP’den alinmistir (UNDP, 2020). Analizler Python’da gerceklestirilmis ve kodlara
ekte yer verilmistir.

3.2. Verilerin Analizi ve Bulgular

Calismada FOI ile iligkisi incelenen degiskenler Tablo 1’de verilmistir. HDI ve
bilesenleri ile FOI arasindaki iliski 2017 ve 2018 yillarn icin ayr1 ayri
degerlendirilmistir.

Tablo 1: Calismada Ele Alinan Degiskenler

Degiskenler

FOI

HDI

HDI Bileseni 1: Dogusta Beklenen Yasam Suresi

HDI Bileseni 2: Beklenen Egitim Suresi

HDI Bileseni 3: Ortalama Egitim Stresi

HDI Bileseni 4: Kisi Basina GSMG

Analiz asamasindan 6nce degiskenler arasi iligkileri gézlemleyebilmek adina
serpilme diyagramlar elde edilmistir. Ayrica, 6zellikle FOI degiskeninin dagilimini
inceleyebilmek adina degiskenlerin stitun grafikleri de goérsellestirilmistir. Sekil 2’de
2018 yilina ait gorsellere yer verilmistir. FOI ile HDI ve bilesenleri arasinda pozitif
yonlti bir iliski olabilecegi go6zlemlenmektedir. 45 tlke icin hesaplanan FOI
degerlerinin histogramina bakildiginda gecmis odakli tlkelerin sayisinin (FOI<1)
gelecek odakli tlkelerin sayisindan (FOI>1) fazla oldugu gortlmektedir. Bu
gorsellestirme 2017 yili icin de gerceklestirilmis ve elde edilen benzer gorsellere ekte
yer verilmistir.
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Sekil 2: 2018 Yilina Ait Degiskenlerin Serpilme Diyagramlari ve Siitun Grafikleri
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Gorsel olarak gozlemlenen bu iliskinin dtizeyi ve anlamliligini saptamak adina
Pearson korelasyon katsayisi hesaplanmistir. Elde edilen katsayilarin (r) iliski
duzeyleri ile ilgili yorum Tablo 2°de verilmistir.

Tablo 2: Pearson Korelasyon Katsayisinin Yorumu

r iliski
0,00-0,25 Cok Zayif
0,26-0,49 Zayif
0,50-0,69 Orta
0,70-0,89 Yiiksek
0,90-1,00 Cok Yiiksek

Kaynak: (Kalayci, 2010:116)

Her iki yil icin elde edilen Pearson korelasyon katsayilari ciktis1 Tablo 3’te
verilmistir. 2018 yili verileri incelendiginde, FOI ile HDI arasinda %65 oraninda,
istatistiksel olarak anlamli, orta dereceli pozitif bir iliski gézlemlenmistir (p<0.001).
2017 yili i¢in de benzer oranlar elde edilmistir. %61 oraninda, istatistiksel olarak
anlamli, orta dereceli bir iliski saptanmistir (p<0.001). FOI ile HDI bilesenlerinin iliski
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katsayilari incelendiginde ise, en yuksek iliski katsayisinin “dogusta beklenen yasam
stirest” bilesenine ait oldugu goértilmektedir (%63). En zayif iliski ise, her iki yil icin
de, FOI ile “ortalama egitim stiresi” arasinda saptanmigtir.

Tablo 3: Korelasyon Katsayilari

FOI ile iliskisi incelenen Degiskenler 2018 2017
HDI 0.65 0.61
Dogusta Beklenen Yasam Suresi 0.63 0.63
Beklenen Egitim Sturesi 0.55 0.55
Ortalama Egitim Suresi 0.44 0.37
Kisi Basina GSMG 0.56 0.46

Calismada gelecek odakl olan ulkeler ayrica ele alinarak incelenmistir (Tablo
4). 2018 yihi icin tulkeler degerlendirildiginde, Brezilya disinda ttim gelecek yil
sorgulart gecmis yil sorgularindan daha ytksek olan tulkelerin (Avustralya,
Avusturya, Belcika, Fransa, Almanya, Japonya, Hollanda, Isvicre ve Birlesik Krallik),
cok yuksek insani gelisme kategorisinde (>0.8) oldugu goértlmektedir. 2017 yili icin
1 ve Uzeri FOI degerine sahip ulkelerin, 2018 yili ile buyldk o6l¢tide benzerlik
gosterdigi, farkli olarak Avusturalya, Brezilya ve Fransa tlkelerinin, s6z konusu yil
icerisinde gecmis yil ile ilgili daha ¢cok arama yaptiklari saptanmistir.

Tablo 4: Gelecek Odakl Ulkeler ve HDI Degerleri

Ulkeler 2018 2018 2017 2017
HDI FOI HDI FOI
Avustralya 0.938379 1.076623 0.938631 0.931943
Avusturya 0.913809 1.231884 0.907755 1.089286
Belcika 0.918841 1.193548 0.916066 1.094614
Brezilya 0.761153 1.020492 0.759245 0.993031
Fransa 0.891057 1.077170 0.900802 0.990113
Almanya 0.938785 1.485437 0.936043 1.364407
Japonya 0.914696 1.535836 0.909153 1.183258
Hollanda 0.933495 1.256972 0.930639 1.047913
Isvicre 0.945936 1.301146 0.943998 1.163059
Birlesik Krallik 0.920352 1.190678 0.921549 1.023286
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4.Sonuc

Bu calismada internet temelli hesaplanan, bireylerin cevrimici gelecek
egilimlerini tespit etme amaci ile gelistirilen, Gelecege Yoénelim Endeksi (FOI) ele
alinmistir. En az 5 milyar internet kullanicisi ve %50 Ulizeri internet penetrasyonuna
sahip olan tlkeler (45 tlke) ele alinarak endeks hesaplamas: gerceklestirilmistir.
Literatiirdeki calismalardan farkli olarak bu calismada, ekonomik bliylimeden daha
fazla bileseni (saglik, egitim ve gelir) ele alan Insani Gelisme Endeksi (HDI) ile FOI
arasindaki iliski incelenmistir. 2017 ve 2018 yillar1 icin FOI ile HDI arasinda
istatistiksel olarak anlamli iliskiler saptanmistir (r=0.61, r=0.65, p<0.001).
Avusturya, Belcika, Almanya, Japonya, Hollanda, Isvec ve Ingiltere tilkelerinin, her
iki y1l boyunca, gelecek yonelimi gosterdikleri (FOI>1) ve HDI kapsaminda ¢ok ytiksek
insani gelisme derecesine sahip tlkeler kategorisinde olduklar: tespit edilmistir.

Bu calisma sonucunda elde edilen bulgular asagidaki gibi 6zetlenebilir:

e Gecmise kiyasla, gelecek ile ilgili daha c¢ok bilgi arayan internet
kullanicilarinin bulundugu tlkelerinin, ekonomik ve sosyal acidan gelismislik
dtizeylerinin de ytuksek oldugu gézlemlenmistir.

e Calisma sonucunda elde edilen bulgular, cevrimici davranis (internet
sorgulary) ile gercek dunya go6stergeleri arasindaki baglantiy1 ortaya koyan
literattirdeki calismalari destekler niteliktedir.

Ulke vatandaslarinin, gecmis yil yerine gelecek yili iceren daha fazla sorgu
yapmalarinin, yeni trendleri ya da teknolojileri takip etme davranislarinin bir
gOstergesi olabilecegi ve bu durumun, ulkenin gelismislik dtzeyinden
kaynaklanabilecegi ihtimal dahilindedir. Ancak bu bulgularin, sebep-sonuc iliskisini
desteklemedigini 6zellikle belirtmek gerekmektedir. Ulkelerin ekonomik ve sosyal
yonden gelismis olmalar1 nedeniyle tilke vatandaslarinin internet tizerinde gelecek yil
ile ilgili icerikleri ge¢cmis yildan daha fazla sorguladiklar: gibi nedensel bir ¢ikarim
yapmak dogru degildir. Bu caligmada, yeni bir veri kaynagi olan Google Trends
platformunda hesaplanan Gelecek Yonelimi Endeksi'nin Turkce literatiire
kazandirilmasi gerekliligine dikkat cekilmektedir. Bunun yani sira bu endeks ile
iliskisi saptanan gostergelere katki yaparak Insani Gelisme Endeksi ile arasindaki
anlaml iliski vurgulanmaktir. Nedenselligin tespiti icin ayr: bir analiz yapilmasi,
gelecek calismalar icin 6nerilebilir.

Bildirim

Bu calismada yayin etigi ve arastirma etigi kurallarina uyulmustur. Calisma intihal denetimine
tabi tutulmustur.
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EK 1: Python Kodlar1

import pandas as pd

import seaborn as sns

import matplotlib.pyplot as plt

from scipy.stats.stats import pearsonr

»

#foi hesaplama: Google Trends platformundan csv dosyalar “multiTimeline (i)
seklinde inmektedir. Her tilke icin sirast ile FOI déngii igerisinde hesaplanarak elde
edilmistir. Asagida 2018 FOI endeksinin elde edildigi kodlar yer almaktadir. “foi2018”
yerine “foi2017” klasérii referans verilerek 2017 yitina ait hesaplamalar
gerceklestirilmistir.

yol = ["'multiTimeline ("+str(i)+")" for i in range(0,45)]

for a in range(45):

veri = pd.read_csv("/.../f0i2018/{.csv".format(yol[a]), skiprows=1)
gelecek = veri.iloc[ : , 1]

gelecek = gelecek.replace(to_replace= "<1", value="0").astype(int).sum|()
gecmis = veri.iloc[:, 2].sum()

foi = gelecek/gecmis

print(a, foi)

#2018 yilina ait analizler (2017 yuina ait analizler, veri ytikleme asamasinda
2017 yudina ait verilerin bulundugu ige 2017 referans verilerek aynt kodlarla
gerceklestirilmistir.)

#verileri ytikleme

veril = pd.read_excel("/.../foi.xlsx", sheet_name="ige 2018")

#korelasyon matrisi elde etme (foi ve ige&bilesenleri)

korelasyonl = veril.corr(method="pearson").round(2)

foi_korelasyonl = korelasyon1["foi"]

print(foi_korelasyonl)

#serpilme diyagramu elde etme

sns.set(style="ticks")

def hide_current_axis(*args, **kwds):

plt.gca().set_visible(False)

g = sns.pairplot(veril, height=1)

g.map_upper(hide_current_axis)

plt.show()

#foi ile ige arasindaki iliskinin incelenmesi (korelasyon katsayisi, p-degeri)

print(pearsonr(veril['foi"], veril["ige"]))

#gelecek yil aramalart daha fazla olan tilkeleri saptama

gelecek ulke = veril["foi"][veril["foi"] >1]

print(gelecek_ulke) # elde edilen satir endeksleri:[1,2,5,6,15,16,22,26,37,40]

gelecek_ulke = veril.iloc|[1,2,5,6,15,16,22,26,37,40], :]

print(gelecek_ulke.iloc[:, [0, 1, 6]]) #ulke, ige, foi stitunlarini yazdirma
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EK 2: 2017 Yilina Ait Degiskenlerin Serpilme Diyagramlari Ve Siitun Grafikleri
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Abstract

The aim of this study is to determine the effect of gender and income on consumer styles. The
questionnaire was conducted with Recep Tayyip Erdogan University students (n=346) in
Rize/Turkey. Hypotheses were tested by Mann Whitney U Test, Kruskal Wallis Test and
Spearman Correlation Analysis along with Exploratory Factor Analysis. Most of the participants
are price-oriented students who exhibit a perfectionist consumer style. While women are more
likely to be confused and have instant buying tendency, men avoid shopping. As income level
increases, price sensitivity decreases whereas instant buying and perfectionism increase.
Perfectionist consumers are also focused on brand and fashion. Price sensitive people usually
buy by comparing. Instant buyers are not price sensitive. Those who experience information
confusion due to the excess of alternatives tend to buy habitually.

Keywords: Consumer, Consumer Behavior, Consumer Styles

CINSIYET VE GELIRIN TUKETICI TARZINA ETKISI

Oz

Bu ¢calismanin amac, cinsiyet ve gelirin tiiketici tarzina etkisini tespit etmektir. Rize ilinde Recep
Tayyip Erdogan Universitesi 6grencilerine (n=346) anket uygulanmistir. Aciklayict faktér analizi
yapumus, hipotezler, Mann Whitney U Testi, Kruskal Wallis Testi ve Spearman Korelasyon
Analizi ile test edilmistir. Katiimcilarnin ¢cogu, miikemmeliyetgi bir tiiketici tarzi sergileyen, ayni
zamanda fiyat odaklt égrencilerden olusmaktadiwr. Kadinlar anlik satin almaya daha yatkin
iken, erkekler alisveristen kacinmaktadir. Gelir seviyesi arttikea fiyat odaklilik azalmakta, anlik
satinalma ve mitkemmeliyetcilik artmaktadwr. Miikemmeliyetgi tiiketiciler ayni zamanda marka
ve moda odaklidwr. Fiyat odaklilar genellikle karslastirma yaparak satin alirlar. Anlik satin
alanlar fiyata karst duyarli degildir. Alternatiflerin fazlaligindan dolayt bilgi karmasast
yasayanlar, aliskanlik dahilinde satinalma egilimindedir.
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1. Introduction

Changes in technological developments have brought new perspectives to
marketing in terms of consumer expectations and decision-making styles. With the
convenience of the Internet, consumers now can access to all kind of information
very quickly which have created concerns about how consumers make decisions in
this intensely competitive environment.

Consumer behavior involves highly complex dynamics. In order to survive in
this competitive environment, it is vital for every company to understand the
consumer decision making process very well. The consumer decision-making style is
a part of personality and an orientation shaped in the mind of the consumer when
making a purchase decision. Decision-making styles, target market, market
segmentation, positioning and marketing communication are important issues to be
considered. One of the researches carried out in this direction is the Consumer Styles
Inventory (CSI) that allows to make consumer classification.

Shopping orientation is a complex phenomenon. There are various weighted
factors that could affect every purchase decision and these weights change according
to market segments (McDonald, 1994). Identifying consumer styles of different
consumer segments is a critical factor for marketing researchers. After examining the
related literature, it is aimed to measure how the demographic characteristics (gender
and income) of consumers affect their decision making styles. Hypotheses were
created and analyzed accordingly. 8 Factor CSI is tested for Turkish university
students. In addition, the relationship between consumer styles within themselves
has also been tried to be determined. The results are expected to shed light on
marketing managers.

2. Literature

The most accepted literature in the world is the eight-factor consumer styles
inventory (CSI) developed by Sproles and Kendall in 1986 with university students
in the United States. They are perfectionist, brand-oriented, fashion-oriented,
pleasure-oriented, price-oriented, habitual, indecisive, and irrelevant.

Sproles and Kendall (1986) suggested that the validity of the CSI they developed
in the sample of university students in different cultures in the USA should be
investigated. In this direction, some academics made research across the world:
Hafstrom et al. (1992) in the USA and South Korea; Durvasula et al. (1993) in New
Zealand; Lysonski et al. (1996) in Greece, India, New Zealand and the USA; Mitchell
and Bates (1998) in the UK; Fan and Xiao (1998), Hiu et al. (2001) Siu et al. (2001)
in China; Walsh et al. (2001), Mitchell and Walsh (2004) in Germany; Bandara (2014)
in Czech Republic; Unal and Ercis (2006), Yesilada and Kavas (2008), Dursun et al.
(2010), Alniacik (2012), and Ceylan (2013) in Turkey.

Hafstrom et al. (1992), Durvasula et al. (1993), Mitchell and Bates (1998)
argued that the scale could be applied in different cultures. Lysonski et al. (1996)
stated that CSI is more suitable for developed countries than developing countries.
According to their study in four different countries, they stated that they achieved
similar results in some factors (brand-oriented, fashion-oriented, habitual). Fan and
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Xiao (1998) mentioned two issues related to the generalization of the scale:
consumers in different countries and consumers with different purchasing power
may perceive questions in the scale differently.

Walsh et al. (2001) found that six of the eight factors of Sproles and Kendall
(1986) were suitable for the Germans. Hiu et al. (2001) found that the factors other
than instant purchase were appropriate for China. Mitchell and Walsh (2004) found
that eight factors are appropriate for female consumers in Germany. However, they
found that only four factors (perfectionist, brand-oriented, indecisive, sudden buyer)
could be adapted to men. Khare (2012) suggests that CSI cannot be applicable in
Indian conditions because only three decision styles (quality conscious, brand
conscious and utilitarian conscious) were significant.

Sproles and Kendall (1986) suggested that brand-oriented consumers often
prefer to buy the most expensive and known brands. McDonald (1994) stated that
high-income fashion-savvy young consumers are more prone to instant purchases.
Bandara (2014), in his study in the Czech Republic, stated that fashion-oriented
consumers who thoughtlessly shop were less ethnocentric; and that consumers with
price sensitivity prefer domestic brands.

There are some studies that were conducted in Turkey. Unal and Ercis (20006)
examined the effect of personal values on purchasing style, new factors to the original
scale (make an unplanned purchase, exchange expertise, seek change, get pleasure
from shopping) were added. Yesilada and Kavas (2008) stated that only three of the
eight factors were suitable for Turkish women. Ceylan (2013) investigated consumers’
decision-making styles in the context of clothing products. He has reached five
factors: perfectionist, brand sensitive, pleasure-oriented, fashion-oriented, unstable.
Dursun et al. (2010) demonstrated that CSI can be an effective classification and
segmentation tool for Turkish consumers after doing some changes in scale. Dursun
et al. (2013) collected data from a sample of adults and students and reached a nine-
factoral structure.

Alniacik (2012) found that consumers who perceive shopping as an
entertainment attitude towards SMS (short message service) advertisements are
more positive than others. Yuksekbilgili (2016) suggested that there is a significant
difference between generations in the study examining the decision making styles of
consumers belonging to generation X and Y. In generation Y, fashion focus is on the
forefront and they are rapidly adopting new concepts and ideas. The more
conservative generation X makes its choices based on basic features such as price.

3. Method

Simple random sample is used so that each member of the subset had an equal
probability of being chosen. The questionnaire is applied to the students of Recep
Tayyip Erdogan University, who study Business Administration (who are familiar
with CSI) at undergraduate, master’s and PhD level in 2018 spring semester. There
are 887 (773+100+14) students in total (Recep Tayyip Erdogan University, Iktisadi
ve Idari Bilimler Fakultesi ve Sosyal Bilimler Enstitusu 2018 Mali Yili Faaliyet
Raporu). In order to determine the sample size, the formula below was used since the
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target group size is known (Yazicioglu ve Erdogan, 2004: 46-50; Gurbuz ve Sahin,
2018):

3 Nt?pq

T d2(N - 1) + t2pq

n

N: Population size

n: Sample size

t: t value for n degrees of freedom at the error level

p: The incidence of the sought phenomenon in the mass (50%)
q: 1-p=0.5

d: The amount of deviation accepted according to the frequency of the sought
phenomenon

_ 887 * (1,96 * 1,96)0,5 * 0,5
"= 0,05 0,05+ (887 — 1) + (1,96 = 1,96)0,5 * 0,5

From the formula below, minimum number of respondents (n) should be 268.
The questionnaire was conducted with 40 students at first to feel certain that the
respondents understand every item in the questionnaire thoroughly. 390 students
were reached randomly during their courses and asked to fill in the questionnaire.
44 students filled incorrectly. Thus, 346 questionnaies were analyzed.

In the first part, there are 5 questions (gender, age, marital status, education
level and monthly individual income) regarding the demographic characteristics of
the participants. In the second part, there are 19 questions with 8 factors (decision-
making styles) which is adapted from Sproles and Kendall (1986); Canabal (2002);
Dursun et al. (2013); Yuksekbilgili (2016); Ergin et al. (2016). 5-point ordinal likert
type scale (strongly disagree, disagree, undecided, agree, strongly agree) was used to
determine the level of participation. The eight decision-making styles and related
statements in the questionnaire are as follows:

Perfectionist buyers: They are not content with medium quality products and
try hard to choose better products (Sproles and Kendall, 1986: 271-273).

“The products I usually purchase should be of high quality.”
“Tusually try to buy the best product.”
“My standarts and expectations are high for the products I buy.”

Brand-oriented buyers: They try to get more expensive and well-known
products (Dursun et al., 2013: 295).

“Tusually prefer more expensive brands.”

“The more expensive a product, the better quality.”
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“I prefer to use known brands.”

Fashion-oriented buyers: They follow fashion, look for different and new
products and are excited about this (Yuksekbilgili, 2016: 1397).

“I refresh my wardrobe in accordance with changing fashion.”
“It is very important that my style is attractive and trendy.”

Price-oriented buyers: They closely follow the discounts and tend to get the
value for their money and prefer the products with low price (Ergin et al., 2016: 21).

“Tusually buy products that are on sale.”
“Tusually pay attention to how much money I spend.”

Instant buyers: They make unplanned purchases and may regret after
shopping (Yuksekbilgili, 2016: 1397).

“Tusually decide without thinking while shopping.”
“I have done a lot of shopping that I regret.”

Habitual buyers: They regularly prefer their favorite brands and do not change
their regular store/brand easily (Dursun et al., 2013: 295).

“I have my favourite brands that I buy constantly.”
“When I find a product/brand I like, I buy it immediately.”

Confused buyers: They have difficulty in deciding due to many alternatives.
Excessive information makes it difficult for them to choose the best product (Canabal,
2002: 15).

“The more information I have about the products, the more difficult it is to make
a choice.”

“The wide variety of brands makes it difficult for me to make a choice.”

Avoiders: They do not want to shop unless it is very necessary (Yuksekbilgili,
2016: 1397).

“Shopping is not an enjoyable activity for me.”
“Shopping from a store is a waste of time.”
“I usually prefer shopping online.”

390 students were reached and asked to complete the questionnaire. 44 of the
questionnaires obtained were not evaluated because they were filled out incorrectly.
The remaining 346 questionnaires were analyzed.

3.1. Research Hypotheses

2

Hypotheses have been formed by starting from the question: “Do the consumers
decision making styles differ according to their gender and personal income?” Since
the questionnaire was applied to the students, the variables of marital status and
educational status were not included in the hypotheses, but are shown in the
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frequency tables. Gender and monthly income were included in the hypothesis.
Accordingly, 16 hypotheses were created as follows:

H1: There is a significant difference in “perfectionist” scores according to
gender.

H2: There is a significant difference in “brand-oriented” scores according to
gender.

H3: There is a significant difference in “fashion-oriented” scores according to
gender.

H4: There is a significant difference in “price-oriented scores according to
gender.

HS: There is a significant difference in “instant buyers” scores according to
gender.

H6: There is a significant difference in “habitual buyers” scores according to
gender.

H7: There is a significant difference in “confused buyers” scores according to
gender.

HS8: There is a significant difference in “avoiders” scores according to gender.

H9: There is a significant difference in “perfectionist” scores according to
monthly individual income.

H10: There is a significant difference in “brand-oriented” scores according to
monthly individual income.

H11: There is a significant difference in “fashion-oriented” scores according to
monthly individual income.

H12: There is a significant difference in “price-oriented” scores according to
monthly individual income.

H13: There is a significant difference in “instant buyers” scores according to
monthly individual income.

H14: There is a significant difference in “habitual buyers” scores according to
monthly individual income.

H15: There is a significant difference in “confused buyers” scores according to
monthly individual income.

H16: There is a significant difference in “avoiders” scores according to monthly
individual income.

4. Findings

Firstly, the frequencies of the data are given below. Then, the validity and
reliability tests of the data are performed. Nonparametric tests are applied because
the data does not show normal distribution. As shown in Table 1, the majority of the
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students participating in the research are female whose ages are between 18-25 and

have a monthly individual income of 1000 TL or less.

Table 1: Frequencies of Demographic Data

N %
Gender
Female 227 65,6
Male 119 34,4
Age
18-25 310 89,6
26-35 33 9,5
36-45 3 0,9
Marital Status
Single 326 94,2
Married 20 5,8
Education Level
Undergraduate student 319 92,2
Graduate 1 0,2
Graduate student 22 6,4
PhD student 4 1,2
Monthly Individual Income
1000 TL and under 262 75,7
1001 - 2000 TL 59 17,1
2001 - 3000 TL 18 5,2
3001 - 4000 TL 2 0,6
4001 - 5000 TL 5 1,4

>

On the scale of consumer styles shown in Table 2 are the questions to identify

some certai

CSl,
CS4,
CSs7,
CS9,

CS11,
CS13,
CS15,
CS17,

n type of a consumer as follows:

CS2, CS3 : perfectionist buyers

CS5, CS6 : brand-oriented buyers

CS8 : fashion-oriented buyers
CS10 : price-oriented buyers
CS12 : instant buyers

CS14 : habitual buyers

CS16 : confused buyers

CS18, CS19 : avoiders

Most of the participants are students who prefer using known brands, exhibit
a perfectionist consumer style, but pay attention to how much money they spend.

“My standards and expectations are high for the products I buy” was the most agreed
statement whereas “The more expensive a product, the better quality” was the most
disagreed statement. The students seem to have high expectations fort he products

in spite of the fact that they do not want to spend much money.
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Table 2: Consumer Styles (CS) and Frequencies (N, %)

° s

=] of 3] - g 5 =R I

°a 2 S i g TR

o o -t 'g + E [}

©nA (=] 5 17} a
Cs1 34 (9,8) 69 (19,9) 41 (11,8) 139 (40,2) 63 (18,3) 3,37 £ 1,26
Ccs2 11 (3,2) 46 (13,3) 44 (12,6) 168 (48,6) 77 (22,3) 3,73 £ 1,05
CSs3 9 (2,9) 31 (9) 28 (8,1) 164 (47,4) 114 (32,9) 3,99 + 1,00
Cs4 87 (25,1) 103 (29,8) 75 (21,7) 62 (17,9) 19 (5,5) 2,49 + 1,20
CS5 128 (37) 77 (22,2) 68 (19,7) 50 (14,5) 23 (6,6) 2,32 + 1,28
CS6 42 (12,1) 35 (10,1) 52 (195) 156 (45,1) 61 (17,7) 3,46 + 1,24
CSs7 110 (31,8) 94 (27,2) 64 (18,5) 57 (16,5) 21 (6) 2,38 + 1,25
Css8 75 (21,7) 58 (16,8) 67 (19,3) 109 (31,5) 37 (10,7) 2,93+ 1,33
Cs9 11 (3,2) 59 (17) 64 (18,5) 122 (35,3) 90 (26) 3,64 +1,13
Cs10 27 (7,8) 43 (12,4) 29 (8,4) 124 (35,9) 123 (35,5) 3,79 + 1,26
Cs11 107 (30,9) 93 (26,9) 64 (18,5) 55 (15,9) 27 (7,8) 2,43 + 1,29
CS12 65 (18,8) 68 (19,7) 83 (24) 87 (25,1) 43 (12,4) 2,93 + 1,30
CS13 30 (8,7) 65 (18,8) 57 (16,4) 127 (36,7) 67 (19,4) 3,39 + 1,24
CS14 28 (8,1) 53 (15,3) 57 (16,5) 116 (33,5) 92 (26,6) 3,55+ 1,26
Cs15 37 (10,7) 67 (19,4) 59 (17) 113 (32,7) 70 (20,2) 3,32+ 1,29
Cs1i6 37 (10,7) 48 (13,9) 58 (16,8) 120 (34,7) 83 (24) 3,47 £ 1,29
Cs17 130 (37,6) 89 (25,7) 43 (12,4) 46 (13,3) 38 (11) 2,34 + 1,38
CS18 96 (27,7) 85 (24,6) 54 (15,6) 64 (18,5) 47 (13,6) 2,66 = 1,40
CSs19 37 (10,7) 75 (21,7) 80 (23,1) 102 (29,5) 52 (15) 3,16 + 1,23

Majority of the participants exhibit a perfectionist consumer style with high
expectations and quality. They do not fully exhibit the brand-oriented consumer
style, do not hold the price and quality equivalent in the purchasing process, are not
willing to pay more than necessary due to the brand perception and prefer the known
and trusted brand. Students exhibit the fashion-oriented consumer style in full
sense, they pay attention to their style and they are careful to be fashionable, but
they do not change their wardrobe according to changing fashion.

Participants who exhibit the price-oriented consumer style, pay attention to the
amount of money they spend, buy products on sale, and control their spending
according to the price. They do not display the instant consumer style, but they
sometimes make regrettable purchases. Instant buyers have favorite brands and
make purchases within the appreciation and brand. Confused buyers face difficulty
in making choices due to the fact that there is a wide range of brands and information
about the products. Majority of the participants are not avoiders. They find shopping
as an enjoyable activity and they do not see shopping as a waste of time and they
also prefer shopping online.

4.1. Data Reliability and Normality Test

KMO (Kaiser—-Meyer—Olkin) Test for sampling adequacy and Bartlett’s sphericity
test are applied to determine the suitability of the data for Factor Analysis.
Cronbach’s Alpha coefficient is then calculated to test the reliability of the scale.
Cronbach’s Alpha is 0,739 which is an acceptable value (Buyukozturk vd.,
2008:171).




- .
r‘"// I P Uluslararast Ekonomi, Isletme ve Politika Dergisi
A

(&
lL

International Journal of Economics, Business and Politics
2020, 4 (1), 79-100

Table 3: KMO and Bartlett’s Test

KMO and Bartlett’s Test
Kaiser-Meyer-Olkin Measure of Sampling Adequacy 0,887
Bartlett Test of Sphericity Approx. Chi-Square | 6812,733
df 595
Sig. 0,000

KMO is 0,887 which means sampling is adequate for factor analysis (Cerny and
Kaiser, 1977). According to Bartlett sphericity test results, it is concluded that this
study can also be done with other samples as shown in Table 3.

Table 4: Exploratory Factor Analysis-Consumer Styles Inventory-Principal Component Analysis

Perf. Bran. Fash. Price Inst. Habit. | Conf. Avoid.

cs1 0,581
cs2 0,416
cs3 0,719
[ 0,177 0,652
CSs5 0,051 0,551
CS6 0,728
CS7 0,562
css 0,657
CS9 0,541
CS10 0,595
cs11 0,545
cs12 0,602
CS13 0,514
Ccsl4 0,552 | 0,255
Cs15 0,743
CS16 0,805
CS17 0,658
Ccs18 0,492
Cs19 0,519 0,102

Eigenvalue 2,630 | 1,483 2,318 7,722 1,228 1,176 1,149 1,456

Variance (%) 7,520 | 4,245 6,641 22,081 | 3,526 3,380 3,304 4,180

Cumulative (%) 7,520 | 11,766 | 18,407 | 40,488 | 44,015 | 47,394 | 50,698 | 54,878

Extraction Method: Principal Component Analysis. Rotation Method: Varimax with Kaiser
Normalization. Rotation converged in 11 iterations.

According to Table 4, it is adhered to the condition that the Eigenvalue is above
1. Besides, 0.40 was accepted as the limit for loading the items loaded on the
emerging factors. According to the factor analysis, the scale items were collected in
8 factors and explained 54,878% of the variance. The findings revealed that some
items switched to other factors due to their factor loadings.




Giilcin BILGIN TURNA & Lale BABUS

Table 5: Reorganized Factor Table for CSI

Factors Items

1- “The products I usually purchase should be of high quality.”
Perfectionist 2- “I'usually try to buy the best product.”
3- “My standarts and expectations are high for the products I buy.”

Brand-oriented 6- “I prefer to use known brands.”

. . 7- “I refresh my wardrobe in accordance with changing fashion.”
Fashion-oriented 8- “It is very important that my style is attractive and trendy.”

4- “I usually prefer more expensive brands.”
. . 5- “The more expensive a product, the better quality.”
Price-oriented 9- “I usually buy products that are on sale.”

10- “I usually pay attention to how much money I spend.”

11- “I usually decide without thinking while shopping.”

12- “I have done a lot of shopping that I regret.”

14- “When I find a product/brand I like, I buy it immediately.”
19- “I usually prefer shopping online.”

Instant buyer

Habitual buyer 13- “I have my favourite brands that I buy constantly.”

15- “The more information I have about the products, the more difficult it is
Confused buyers to make a choice.”
16- “The wide variety of brands makes it difficult for me to make a choice.”

. 17- “Shopping is not an enjoyable activity for me.”
Avoiders 18- “Shopping from a store is a waste of time.”

As shown in Table 5, money related items (CS4 and CS5) switched from brand-
oriented to price-oriented factor. CS14 was moved to instant buyers. CS19 switched
from avoiders to instant buyers. It seems that respondents make their online
purchases instantly. People might make unplanned puchases due to attractive
promotions or advertisements on the Internet.

Table 6: Normality Test Analysis Result of Consumer Styles Scale

Kolmogorov-Smirnov Shapiro-Wilk
Statistics sd P Statistics sd P
Consumer 0,069 346 0,000 0,988 346 0,007
Styles

The normality test results for the selection of analysis methods are shown in
Table 6. Since the data do not show a normal distribution (p<0,05), non-parametric
tests are performed.

4.2. Testing Hypotheses

The results of Mann Whitney U Test for testing the hypotheses about whether
the consumer styles scale shows a significant difference according to the gender
variable are shown in Table 7. According to the scale of consumer styles, the
complexity of information and the avoidance of shopping varies by gender [p<0,05].
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Female Male Total P
Perfect 227 (3,74 +£0,87) 119 (3,63+0,97) 346 (3,70+0,90) 0,565
Brand 227 (2,82 +0,93) 119 (2,62 +0,89) 346 (2,75+0,92) 0,068
Fashion 227 (2,71+1,13) 119 (2,55%1,15) 346 (2,65%1,14) 0,278
Price 227 (3,69 £1,05) 119 (3,76 £1,04) 346 (3,71 £1,05) 0,534
Instant 227 (2,79 + 1,14) 119 (2,46 1,03) 346 (2,68 +1,12) 0,013*
Habitual 227 (3,49 +1,04) 119 (3,45+1,11) 346 (3,47 £1,06) 0,967
Confused 227 (3,53 +1,07) 119 (3,15+1,25) 346 (3,40 1,15) 0,011*
Avoiders 227 (2,47 £0,94) 119 (3,20 +£1,06) 346 (2,72 £1,04) 0,000*%

Note: * Statistically significant at 0,05 level.

While the information confusion score of women is higher than that of men,
the avoidance score of men is higher. Female consumers have higher instant
purchase points than male consumers. This difference might be due to the fact that
female consumers usually find shopping as an enjoyable activity; love to shop and
tend to make unplanned purchases. Therefore, H5, H7 and H8 are accepted; H1, H2,
H3, H4, H6 hypotheses are rejected.

Table 8: Kruskal Wallis Test Results of Consumer Styles According to Income Variable

(N, Mean + Standard Deviation)

1000 TL 1001-2000 2001 TL

and under TL and over e p
262 59 25 346 .
Perf. 3584000 (4,02+0,83) (413087 (3,70+0,00) 2000
262 59 25 346
Brand 5 69'1089) (2,92:0,01) (3,03+1,15 (2,75+0,02) 0301
262 59 25 346
Fash. n50+1,12) (2,72+1,18) (3,14+1,09 (2,65+1,14) 2073
: 262 59 25 346 *
Price 3851008 (326+1,16) (3,34+1,12) (3,71+1,05 000
262 59 25 346 .
Instant 5 60+ 1,12)  (2,86+1,08) (3,06+1,02) (2,68¢+1,12) 042
. 262 59 25 346
Habit. 3 414104) (3,641,009 (3,78+121) (3.47+1,06 2078
262 59 25 346
Conf 340+1,15) (3,52+1,08) (3,14+1,20) (3,40¢%1,15 0430
. 262 59 25 346
Avold 5 66'11,03)  (295+1,15) (2,80£001) (2,72+1,04) 0147

Note: * Statistically significant at 0.05 level.

The results of the Kruskal Wallis Test conducted to test the hypothesis 9-16 on
whether the consumer styles scale shows a significant difference according to the
income variable are shown in Table 8. The perfectionist, price-oriented and instant
purchase size varies according to income [p<0,05]. Accordingly, the perfectionist
score of consumers with income of 2000 TL and above is higher than other income
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groups. While the price-oriented score of the consumers in the income group of 1000
TL and below is higher than the consumers in other income groups, the instant
purchase score is higher in the income group of 2001 TL and above. It has been
observed that as income increases, perfectionist and instant purchases increase. As
income level decreases, price sensitivity increases. Thus, H9, H12 and H13 are
accepted; H10, H11, H14, H15 and H16 are rejected.

The list of 6 accepted hypotheses are as follows:

HS: There is a significant difference in “instant buyers” scores according to
gender.

H7: There is a significant difference in “confused buyers” scores according to
gender.

HS8: There is a significant difference in “avoiders” scores according to gender.

H9: There is a significant difference in “perfectionist” scores according to
monthly individual income.

H12: There is a significant difference in “price-oriented” scores according to
monthly individual income.

H13: There is a significant difference in “instant buyers” scores according to
monthly individual income.

Women are more into shopping than men, thus women tend to do instant
shopping despite being confused. Poeple with higher income tend to be perfectionist,
less price oriented, and buy instantly. Below in Table 9-16, all consumer styles are
correlated with each other.

Table 9: Perfectionist Buyers and Its Correlation with Other Factors

Perfectionist
Brand r=0,39: p=0,000*
Fashion r=0,33: p=0,000*
Price r=-0,15: p=0,004*
Instant r=0,25: p=0,000*
Habitual r=0,35: p=0,000*
Confused r=0,17: p=0,001*
Avoiders r=-0,15: p=0,006*

Note: * Statistically significant at 0,05 level.

As seen in Table 9, the perfectionist factor is only price-oriented and its relation
to the avoidance of shopping factor is negative. The highest relationship level of the
perfectionist factor is with the brand-oriented factor (r=0,39). These results are
supported by the fact that consumers who exhibit a perfectionist decision-making
style also act with brand and fashion focus, high quality perceptions and
expectations.
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Table 10: Brand-oriented Buyers and Its Correlation with Other Factors

Brand-oriented

Perfectionist r= 0,39: p=0,000*
Fashion r= 0,50: p=0,000*
Price r=-0,27: p=0,000*
Instant r= 0,22: p=0,000*
Habitual r= 0,33: p=0,000*
Confused r= 0,04: p=0,444

Avoiders r=-0,19: p=0,001*

Note: * Statistically significant at 0,05 level.

As shown in Table 10, brand-oriented factor has a significant relationship with
all factors except confused factor [p < 0,05], but its relationship with the price-
oriented and avoidance of shopping factor is negative. The highest relationship level
of the brand-oriented factor is with the fashion-oriented factor (r=0,50). These results
are supported by the fact that brand-oriented consumers have fashion sensitivities,
do not make decisions based on price, make habit-making purchases because of
their favorite brands and avoid shopping.

Table 11: Fashion-oriented Buyers and Its Correlation with Other Factors

Fashion-oriented

Perfectionist r=0,33: p=0,000*
Brand r=0,50: p=0,000*
Price r=-0,23: p=0,000*
Instant r=0,24: p=0,000*
Habitual r=0,35: p=0,000*
Confused r=0,11: p=0,045*
Avoiders r=-0,22: p=0,000*

Note: * Statistically significant at 0,05 level.

As seen in Table 11, the fashion-oriented factor has a significant relationship
with all factors [p<0,05]. It is only price-oriented and its relationship with the
shopping avoidance factor is negative. The highest relationship level of the fashion
factor was with the brand-oriented factor (r=0,50). These results are supported by
the fact that fashion-oriented consumers also have brand sensitivity, love to shop,
do not make price-oriented decisions, and make unconventional purchases.
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Table 12: Price-oriented Buyers and Its Correlation with Other Factors

Price-oriented

Perfectionist r=-0,15: p=0,004*
Brand r=-0,27: p=0,000*
Fashion r=-0,23: p=0,000*
Instant r=-0,16: p=0,003*
Habitual r=0,05: p=0,391

Confused r=0,17: p=0,002*
Avoiders r=0,06: p=0,268

Note: * Statistically significant at 0,05 level.

As shown in Table 12, the price-oriented factor has a significant relationship
with all factors except habit-buying and shopping avoidance factors [p<.05]. Only the
relationship with the information complexity factor is positive. The highest
relationship level of the price-oriented factor is with the brand-oriented factor
(r=0.27). These results are supported by the fact that consumers who make price-
oriented decisions do not make brand and fashion-oriented purchases, do not make
decisions without thinking and making comparisons, and make decisions based on
price and performance expectations.

Table 13: Instant Buyers and Its Correlation with Other Factors

Instant
Perfectionist r=0,25: p=0,000*
Brand r=0,22: p=0,000*
Fashion r=0,24: p=0,000*
Price r=-0,16: p=0,003*
Habitual r=0,26: p=0,000*
Confused r=0,20: p=0,000*
Avoiders r=-0,09: p=0,097

Note: * Statistically significant at 0,05 level.

As can be seen in Table 13, the instant purchase subscale has a significant
relationship with all subscales except shopping avoidance [p<.05]. The relationship
with only the price-oriented factor is negative. The highest correlation level of the
instant purchase factor is in the habit with the purchase factor (r=0.26). These
results are supported by the fact that instant buyers do not think and are not
sensitive to price.
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Table 14: Habitual Buyers and Its Correlation with Other Factors

Habitual Buyers

Perfectionist r=0,35: p=0,000*
Brand r=0,33: p=0,000*
Fashion r=0,35: p=0,000*
Price r=0,05: p=0,391

Instant r=0,26: p=0,000*
Confused r=0,27: p=0,000*
Avoiders r=-0,13: p=0,02*

Note: * Statistically significant at 0,05 level.

As can be seen in Table 14, the habitual purchasing factor has a significant
relationship with all factors except the price-oriented factor [p<0,05]. Only the
relationship with the avoidance of shopping subscale was negative. The highest
correlation level of the purchasing factor within the habit is with the fashion-oriented
and perfectionist factors (r=0,35). The consumers who make purchases habitually
are supported by these results that they also make instant purchases, do not avoid
shopping and buy the products they like with a focus on brand and fashion.

Table 15: Confused Buyers and Its Correlation with Other Factors

Confused

Perfectionist r=0,17: p=0,001*
Brand r=0,04: p=0,444

Fashion r=0,11: p=0,045*
Price r=0,17: p=0,002*
Instant r=0,20: p=0,000*
Habitual r=0,27: p=0,000*
Avoiders r=-0,05: p=0,362

Note: * Statistically significant at 0,05 level.

As can be seen in Table 15, the factor of experiencing information confusion
has a significant relationship with all factors except the brand-oriented and
avoidance of shopping factors [p<0,05]. The relationship with all factors is positive.
The highest relationship level of the subscale of information confusion is with the
purchase subscale within the habit (r=0,27). Consumers who are confused with
information make purchases within their habits at the point where they are
indecisive due to many alternatives and excessive information.




Giilcin BILGIN TURNA & Lale BABUS

Table 16: Avoiders and Its Correlation with Other Factors

Avoiders
Perfectionist r=-0,15: p=0,006*
Brand r=-0,19: p=0,001*
Fashion r=-0,22: p=0,000*
Price r=0,06: p=0,268
Instant r=-0,09: p=0,097
Habitual r=-0,13: p=0,020*
Confused r=-0,05: p=0,362

Note: * Statistically significant at 0,05 level.

As shown in Table 16, the shopping avoidance factor only has a significant
relationship with perfectionist, brand-oriented, fashion-oriented and habitual
purchasing factors [p<0,05]. The relationship with other factors, except for the price-
oriented purchase, is negative. The highest relationship level of the avoidance of
shopping factor was with the fashion-oriented factor (r=0,22). This is supported by
the fact that consumers who refrain from shopping see shopping as a waste of time,
do not make fashion and brand-focused purchases and are sensitive to price.

5. Results and Discussion

In accordance with Dursun et al.’s study in 2010, this study also suggests that
8 factor CSI can be applicable in Turkey with university students by making some
alterations although Yesilada and Kavas (2008) stated that only three of the eight
factors were suitable for Turkish women. Hafstrom et al. (1992) also suggested that
CSI can be generalized whereas Lysonski et al. (1996) stated that CSI is not suitable
for developing countries. Most of the participants of this study are consumers who
are perfectionists (those with high standards and expectations and who want to buy
the best product), but who pay attention to their spending. This can be due to the
fact that the participants are university students and have a limited budget. Sproles
and Kendall (1986) developed CSI with their study with high school students in the
USA. After that, almost all studies (mentioned in the Literature Section of this paper)
have been done with university students to test the applicable of CSI in different
cultures.

The participants do not keep the price and quality equivalent in the purchasing
process, they prefer well-known brands. They were not willing to pay much for the
brand; they do not change their wardrobe according to the changing fashion although
they give importance to their styles; they do not buy and regret their purchases. There
are participants who both enjoy shopping and prefer to do online shopping. Results
also reveal that as income level increases, perfectionism and instant buying also
increase. Sproles and Kendall (1986) suggested that brand-oriented consumers
prefer to buy the most expensive and known brands, however in this study Turkish
university students are not willing to pay too much money for brands despite brand-
oriented tendency. This might be due to question number 7: “I refresh my wardrobe
in accordance with changing fashion.” This item on the questionnaire lead them to
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think that “product” means “clothing”. In Turkey, consumers can buy good quality
clothing at reasonable prices.

Perfectionist consumers can also be said to be brand-oriented, do not make
price-oriented decisions during shopping and avoid shopping. Consumers who make
brand-oriented decisions do not have price sensitivity, enjoy shopping and make
fashion-oriented decisions. Fashion-oriented consumers make brand-oriented
decisions, are not price-oriented and do not avoid shopping. Consumers who are
sensitive to price do not make instant purchases and they shop as needed. Goldsmith
et al. (2010) suggest that social prestige motivates consumers to pay higher prices
for goods that confer status. Moreover, status consumption does influence price
sensitivity which is mediated by brand loyalty in the USA.

Consumers who shop instantly do not show price sensitivity, avoid shopping
and have shopping habits. On the other hand, consumers who buy habitually do not
avoid shopping, make purchases with fashion focus and taste and do not show price
sensitivity. Consumers who are confused with too much information generally make
habitual purchases, do not show brand sensitivity and have no tendency to avoid
shopping. Consumers who avoid shopping do not make purchases habitually, do not
make brand and fashion oriented decisions, make purchases with perfectionist
expectations and shop according to their needs. People’s habits guide their behavior
(Neal et al., 2006). However, “habits are not immune to deliberative processes”. In the
pursuit of goals in life, habits are learned and yet they may be broken through the
“strategic deployment of effortful self-control” (Wood and Neal, 2009). Marketers try to
establish strong bonds between customers and brands which may create loyal
customers who buy habitually. Besides, marketers also try to attract prospect
customers who are loyal to other brands.

There is a significant difference in “instant buyers”, “confused buyers”, and
“avoiders” scores according to gender. Women tend to buy instantly compared to
men. Women tend to like shopping more than men, evaluating alternatives and
making emotional decisions. There are some studies in accordance with this finding.
Coley and Burgess (2003) also found that males and females are significantly
different with respect to affective process components (irresistible urge to buy,
positive buying emotion and mood management) and cognitive process components
(cognitive deliberation and unplanned buying). Khare (2012) found that age and
gender have a moderating influence on CSI in predicting Indian consumers’ local
retailer loyalty. In Hasan’s study (2010) men tend to demonstrate more favorable
online shopping attitudes than women whereas in this study women were found to
have a tendency to shop online more than men. Azizi and Makkizadeh (2012)
suggested that men and women are different only in “fashion consciousness” in Iran.

Women get more confused than men due to excessive information and wide
variety of brands. Barletta (2003) mentions in her book that “women are the most
powerful consumers. Any marketer who wants to capture a substantial share of a
woman’s wallet has some gender learning to do in order to understand women’s
different set of priorities, preferences, and attitudes”. She also comes up with a
statement “the power of the purse” meaning that women control most of the spending
in the household. Men usually find shopping not enjoyable and they think shopping
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is a waste of time. Mitchell and Walsh (2004) argued that it is necessary to develop a
more gender-specific CSI through exploratory study to develop new scale which can
be more relevant to each gender. Bakewell and Mitchell (2007) suggested that
retailers should improve the “efficiency of the shopping process and value perceptions”
when dealing with male shoppers in the UK. Mokhlis and Salleh (2009) confirmed
the gender differences in decision-making styles among young-adult Malaysian
consumers as confirmed in this paper.

There is a significant difference in “perfectionist’, “price-oriented” and “instant
buyers” scores according to monthly individual income. As income increases people
tend to become perfectionist and instant buyers, price sensitivity decreases
accordingly. This result is consistent with McDonald’s (1994) study stating that
young people with high income are more prone to instant purchases.

Based on the findings of this study, taking into account consumer decision-
making styles, it is foreseen that managers can develop appropriate strategies
according to male and female consumers. Marketers need to develop price and
marketing strategies according to the consumers’ income status, and it should be
taken into consideration that consumers with high income levels have a high
tendency to make instant purchases, brand and fashion decisions. Price sensitivity
decreases as the income level increases. Marketing strategies can be generated
according to perfectionist, brand-oriented, fashion-oriented, instant and habitual
consumers.

This study is limited to the Turkish university students who participated in the
survey. Different results are likely to be obtained if the same study is conducted with
a different group of participants. For future studies, research can be conducted with
older people by selecting a certain product or service.
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IMPOSING RESERVE TAX TO TURKISH FINANCIAL INSTITUTIONS
FOR STRENGTHENING RESERVES OF THE CENTRAL BANK OF
THE REPUBLIC OF TURKEY!

Mustafa Tevfik KARTAL? Omer Faruk TAN3

Abstract

Although foreign exchange rates (FER) and inflation increased slowly between from 2002 and
2013, they increased rapidly after that time and they have reached the highest level in 2018 on
annual base since 2006. Adverse developments in indicators like FER make negative effects on
economic actors by causing uncertainty and uneasiness. They also cause adverse effects on a
variety of macroeconomic indicators such as foreign debt burden and interest payments. For this
reason, it is important for countries to determine causes of increasing in FER and take measures
to keep them under control. For this purpose, there are a lot of conventional tools like tight
monetary policy, tight fiscal policy, implementation of harmonious policies and capital controls.
In this context, reserves of CBRT are an important tool. However, it is necessary to have adequate
reserves in order to use reserves to keep FER under control. Taking into consideration this fact,
it is recommended to impose reserve tax liability to financial institutions so that reserves of CBRT
could be increased.

Keywords: CBRT, Financial Intermediaries, Reserve Tax, Reserves, Turkey

TURKIYE CUMHURIYET MERKEZ BANKASI REZERVLERININ
GUCLENDIRILMESI ICIN TURK FINANSAL KURUMLARINA REZERV
VERGISI UYGULANMASI

Oz

Déviz kurlart ve enflasyon, 2002-2013 arasinda yavas artmasina karsin 2013 sonrasinda hizlt
artis gostermis ve 2006 sonrasinda yullik bazda en ytiksek seviyeye 2018 yilinda ulasmuslardar.
Déviz kurlart gibi degiskenlerde gériilen olumsuz gelismeler belirsizlikler ve zorluklara yol
acarak ekonomik aktérler tizerinde negatif etkiler olusturmaktadir. Dis bor¢ ytikii ve faiz
6demeleri gibi bircok makroekonomik gésterge tizerinde de olumsuz etkilere neden olmaktadur.
Bu nedenle, déviz kurlarinda artisin nedenlerinin belirlenmesi ve déviz kurlarinin kontrol altinda
tutulmast icin énlemler alinmast tilkeler agisindan énem tasimaktadir. Bu amagla, sikt para
politikast, stkt maliye politikast, uyumlu politikalarin uygulanmast ve sermaye kontrolleri gibi
bircok geleneksel ara¢ bulunmaktadir. Bu kapsamda, TCMB rezeruvleri 6nemli bir aractir. Ancak,
doviz kurlartmin kontrol altinda tutulmasinda kullanilmast icin yeterli rezervlere sahip olmak bir
gerekliliktir. Bu gercegi géz oniinde tutarak, TCMB rezervlerinin artirlmast icin finansal
kuruluslara rezerv vergisi ytiktimliiliigti getirilmesi 6nerilmektedir.
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1. Introduction

Nowadays, international markets have become much more globalized than
they have ever been. With the increasing globalization, countries have become more
dependent each other. This structure causes financial fragility in many respects such
as imbalance in foreign direct investments, high volatility in FER, deficits in current
account and foreign trade depreciation of value of national currency, and hence
resulting in high inflation and high interest rates. On the other hand, countries have
been trying to decrease financial fragility and increase financial stability by taking a
variety of precautions.

Due to fact that countries and markets are more fragile anymore,
international capital flows are faster than they have ever been. This requires
countries to take precautions rapidly. For enabling this, countries should have
necessary tools, capacities and resources in both ministry of finance and central
bank (CB) side. Taking into consideration that fiscal policy can make effect in long-
term and monetary policy can make effect in short-term, tools, resources and
capacities, which can be used by central banks, come to the fore.

When examining situation in Turkey, it can be seen that Turkey experienced
problems in macroeconomic indicators such as budget deficit, foreign trade deficit,
current account deficit, high inflation, high interest rates, instability in FER resulting
in crisis of 2000 and 2001 (Kartal, 2018a: 209). Although financial stability is
provided after 2001 crisis, problems in such macroeconomic indicators as FER,
inflation, and interest rates have been seen in recent times. In this context of
globalization, in order for definite victory in the mentioned indicators and keeping
them under control, usage of appropriate and necessary tools, resources and
capacities of central banks has substantial importance and effect. Central banks
have a variety of tools; however, the most important of them is reserves.

Main purpose of usage reserves of central banks is to make international
payment and take precautions against depreciation of national money against FER
(Ytuksel and Sari, 2017: 42). Besides, reserves of central banks are used especially in
volatile conditions to intervene markets to enable stability. These can be defined as
main reason of accumulation of reserves of central banks. So, increasing reserves of
CBs is essential. This is a question whether reserves of CBRT is enough or not.
According to figures published by CBRT, there is a decreasing trend in both gross
and net reserves. So, reserves of CBRT are not enough and additional reserves should
be accumulated (Eren, 2017). However, there is no exact result regarding how much
central bank should have reserves. The amount of reserves accumulated by central
banks depends on countries’ conditions.

When examining CBRT’s reserves, it can be seen that gross reserves was USD
28.23 billion as of 2002 end and USD 73.3 billion as of 2019 April. However, these
figures show gross volumes which mean that net reserves have lower than this
amount. Net reserves of CBRT were USD 11.06 billion and USD 26.9 billion,
respectively (CBRT, 2019a). The difference between gross and net reserves shows an
important point to be mentioned. The important partial of this difference results from
required reserves (RR) of financial institutions in CBRT. The amount of RR of

102



- .
IP Uluslararast Ekonomi, Isletme ve Politika Dergisi

=
lﬁﬁ

International Journal of Economics, Business and Politics
2020, 4 (1), 101-116

financial institutions in CBRT is USD 47 billion as of 2019 April and it counts for
approximately 64% of gross reserves. However, it should be stated that total reserves
resulting from RR are temporary reserves for CBRT because of the fact that CBRT
does not have actually free usage right on these reserves (Egilmez, 2017). Therefore,
in the view of increasing capacities and resources of CBRT in implementation of
effective monetary policy, increasing net reserves of CBRT is crucial.

Taken into consideration issues mentioned above, importance of reserves is
obvious. Therefore, a proposal is proposed in order to increase net reserves of CBRT
in this study. The proposal is to impose reserve tax to financial institutions. As far
as it is known, there is no published article examining the proposal recommended in
the study. For this reason, it is thought that the study has pioneer and unique
characteristics taking into consideration the proposal recommended.

This study consists of five parts. After the introduction, Section 2 gives details
about the contextual background. Section 3 reviews the literature related reserves of
central banks. Section 4 analyzes effects of the reserve tax with all aspects. Section
S summarizes the results of the study.

2. Contextual Background

CBs aim to provide contribution to the financial stability. CB could realize this
by autonomy in the light of having necessary tools and instruments (Acemoglu and
Robionson, 2018: 424). Although there are a limited number of instruments, main
tool, which can be used by CBs, is reserves.

CBs should take precautions rapidly to react undesired developments such as
immediate increasing of FER in turbulence periods. In such conditions, CBs should
consume excessive reserves to stabilize related financial indicators. Some selected
main macroeconomic indicators for Turkey are included in Table 1.

Table 1: Selected Macroeconomic Indicators of Turkey*

Year | usp | em | Commersiloraic | GBI eolir mate
2014 2.19 6.3% 12.4% 8.3%
2015 2.72 5.6% 15.7% 7.5%
2016 3.03 9.6% 14.3% 8.0%
2017 3.65 14.5% 17.1% 8.0%
2018 4.82 34.2% 28.3% 24.0%

Note: *: The indicators show the realization of the year-end figures.
Source: Derived from CBRT, 2019a; Turkish Statistical Institute (TSI), 2019.

As it can be seen from Table 1, FER (USD), inflation (PPI), and commercial
credit interest rate have an increasing trend from 2014 to 2018. Depending on
distortions on these indicators, CBRT was able to have to increase policy rate from
8.3% as of 2014 end to 24% as of 2018 end. Also, in this process, CBRT used
excessive reserves in order to keep FER under control by consuming net USD 12.8
billion reserves. Therefore, net reserves of CBRT decreased to USD 30 billion as of
2018 end from USD 42.8 billion as of 2014 end (CBRT, 2019a).
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Besides distortions on some macroeconomic indicators, CBRT must have more
reserves due to Turkey has an important amount of current account deficit, foreign
trade deficit and foreign exchange currency debt owned by nonfinancial companies.
All these factors require that CBs, specifically CBRT in Turkey example, should have
enough reserves and if they do not have, they should accumulate and increase
reserves of CB.

3. Literature Review

There are a variety of studies regarding reserves of CBs. Some selected studies
are included in Table 2.

Table 2: Some Selected Studies

Authors Year | Scope Period Method Results
Aizenman & . 1980 . Current account deficit and economic growth
Marion 2003 | 125 Countries 1996 Regression affect reserves of CBs.
Gosselin & . 1980 Vector Error .
Parent 2005 | 8 Countries 2003 Correction (VEC) Changes in FER affect reserves of CBs.
Aizenman et 1998 Current account balance and short term
2007 | S. Korea Regression debts are the most important factors which
al. 2003
affect reserves of CBs.
Kasman & 1982 Granger .
Ayhan 2008 | Turkey 2005 Causality Changes in FER affect reserves of CBs.
Irefin & Yaaba | 2011 | Nigeria 1999 ARDL Economic growth and import affect reserves of
2011 CBs.
Sula 2011 | 108 Countries 1980 Regression Export and changes in FER affect reserves of
2007 CBs.
Cook & . 2001 . Accumulation of reserves is negatively
Yetman 2012 | 9 Countries 2010 Regression associated with domestic investments.
Engle Granger .
Chowdhury et 2014 | Bangladesh 1972 Co-integration, FER, export and economic growth affect
al. 2011 ADF reserves of CBs.
Cinel & 2000 Volatility in FER affects reserves of CBs
Yamak 2014 | Turkey 2013 VEC positively.
Aizenman et 1999 Emerging market economies, which have
2015 | 95 Countries Regression insufficient reserves holdings, tends to
al. 2012 X .
experience FER depreciation.
1998 Generalized USD, inflation hedge properties of gold and
Ghosh 2016 | 100 Countries 2014 Method of higher FER risk and monetary instability
Moments (GMM) | affect reserves of CBs.
Gumus 2016 | 18 Countries ;ggg Regression Interest rates affect reserves of CBs.
Money supply affects reserves of CBs
Pa.nda.&, 2016 | India 1996 VEC positively whereas volatility in FER affects
Trivedi 2015 X
reserves of CBs negatively.
Senibi et al. 2016 | Nigeria 1981 qohan5§n Co- Foreign debts affect reserves of CBs.
2013 integration
. High TRY interest rates, current account
Yiksel & 2017 | Turkey 1988 MARS deficit and USD interest rate, which is higher
Ozsari 2015 .
than 5.02%, affect reserves negatively.
Key determinants with a positive link to level
Benecka & ) 1999 Bayesian Model of reserves are trade- openness and the broad-
2018 | 104 Countries - money-to-GDP ratio. Moreover, need for
Komarek 2010 Averaging . . .
reserves are lowered with financial
development.
Reserves of CBRT could be increased with the
2008- | Descriptive recommendation that Treasury share in
Kartal 2018b | Turkey 2017 Statistics CBRT’s profit could be transferred to reserves
instead of Treasury.
2011- | Descriptive Reserves of CBRT is quite low and they could
Kartal & Tan 2018 | Turkey °rip be increased at an important amount with
2018 Statistics
reserve tax.
. . 2000 Domestic private investment in the long run is
Mahraddika 2019 | 58 Countries 2014 Panel ARDL positively associated with FER accumulation.

Source: Authors.
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When examining studies in the literature as a whole, as it can be seen from
Table 2, there are various studies examining the relationship between independent
variables and reserves of CBs. Also, such methods as regression, VEC, Granger
Causality, ARDL, Engle Granger Co-integration, ADF, GMM, Johansen Co-
integration, MARS et cetera are used in these studies to examine the relationship.
However, studies regarding reserves of CBs in Turkey are very limited. Also, current
studies in Turkish literature are limited to variables, which have effect on reserves.
So, it is important to develop new proposals in order to increase reserves of CBs. It
is obvious that there is a need such studies. In this study, it is aimed to develop and
present a proposal to increase reserves of CBRT. In the next part of the study, details
of the proposal are examined.

4. An Analysis regarding Imposing Reserve Tax to Financial Institutions

The proposal recommended is to impose reserve tax to financial institutions.
This part of the study examines the details of the proposal. Firstly, trend of reserves
of CBRT is examined. Secondly, concept and trend of RR is examined. Thirdly,
concept of reserves tax is examined. Fourthly, some practices similar to reserve tax
in Turkey are examined. Fifthly, tradeoff between reserve tax and RR is examined.
Sixthly, possible outcomes of the proposal on reserves are examined if it was applied
between 2011 and 2018. Lastly, necessary steps, which should be taken to apply the
proposal, are examined.

4.1. Trend of Reserves of CBRT

There is a variable trend in reserves of CBRT. It is an important point that
reserves can be measured in either gross or net. So, reserves are examined as both
gross and net. Development trend of reserves in Turkey since 2006 is included in

Figure 1.

Figure 1: Reserves of CBRT
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Source: CBRT, 2019a.
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Reserves of CBRT have been changing over time. Gross reserves were USD
60.8 billion as of 2006 end and they reached to USD 114.3 billion as of 2013
November. After that time, gross reserves have been decreasing and they were USD
73.3 billion USD as of 2019 April. Besides gross reserves, net reserves of CBRT have
a variable trend over time. Net reserves were USD 26.9 billion as of 2019 April. They
were USD 44.7 billion as of 2006 end. The highest level of net reserves was seen as
USD 70.9 billion as of 2011 July. As general, it can be said that gross and net
reserves are under level of the highest points. Also, net reserves are lower than from
the level of 2006 end.

Besides level of gross and net reserves, level of reserves in comparison with
Gross Domestic Product (GDP) is important due to fact that CBs should have enough
reserves in comparison with growth of the macro economy in order to guide monetary
policy effectively. For this reason, examining reserves as share of GDP is also
essential. Development trend of reserves as a share of GDP in Turkey since 2006 is
included in Figure 2.

Figure 2: Reserves Of CBRT As A Share Of GDP Between 2006 And 2018
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Source: CBRT, 2019a; TSI, 2019; World Bank, 2019.

Gross reserves/GDP was 11% as of 2006 end and it was 11.8% as of 2013 end,
which is the highest level. After this level, it was decreasing and it has been 9.2% as
of 2018-year end.

Net reserves/GDP has a similar trend with gross reserves/GDP. It was 8.1 %
as of 2006 end and it was 8.8% as of 2009 end, which is the highest level. After this
level, it was decreasing and it has been 3.8% as of 2018-year end.

As general, it can be said that gross reserves/GDP and net reserves/GDP ratios
are quite lower than the levels in 2006 end the levels at which they reached to the
highest level.
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4.2. Concept and Trend of Required Reserves

RR is a practice like an implied tax imposed to the financial institutions by
CBRT. The framework regarding scope, mainly Central Bank Law (CBL) regulates
timing and rates of RR. According to CBL, banks and other institutions, which are
determined by CBRT, are subject to RR practice (CBL, 1970, article 40). Besides CBL,
CBRT also issues a regulation named as Charter about Required Reserves in order
to determine details of RR practice. According to the charter, followings of banks and
financing companies are subject to RR (CBRT, 2013, article 4):

e Deposit / participation fund,

e Funds provided from repo transactions,

e Loans used (excluding those provided by Treasury guarantee),
e Securities issued (net),

e Debt instruments not included in capital calculation,

e Liabilities to the external center (net),

e Debts from credit card payments.

As a summary, it can be said that deposits, which are subject to RR, include
“deposits of real and legal persons, interbank deposits (excluding domestic interbank
deposits), and deposits collected from Turkey by deposit banks on behalf of overseas

branches”. Figure 3 shows the development trend of required reserves in Turkey since
2011/9.

Figure 3: Trend of Required Reserves
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RR was USD 23 billion as of 2006 September and they were USD 73 billion as
of 2014 August end which is the highest level. After this level, they were decreasing
and they have has been USD 47 billion as of 2019 April.

As general, it can be said that RR have a variable trend over time. So, they
cannot be used by CRBT as actual or free reserves.

Figure 4 shows the change in required reserves with regard to previous
reporting period in Turkey since 2011/9.
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Figure 1: Trend of Change in Required Reserves
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RR has been changing over time depending on banks and financing companies.
Due to fact that RR is not actual reserves belonging to the free usage of CBRT and
they actually belong to banks and financing companies, RR have a high volatility in
time. As it can be seen from figure above, change in RR compared to previous month
is approximately USD 5 billion and has a narrow wave range until 2018 July; wave
rage has been increasing after this time and reaches USD 11.6 billion as of 2018
August. This trend shows that RR is not a component of reserves because of the fact
that RR is temporary reserves. For this reason, reserves of CBRT should be
strengthened as actual.

4.3. Concept of Reserve Tax

Reserve tax is a participation share to be taken from financial institutions by
CBRT similar to other self-regulatory bodies in Turkey, which are Energy Market
Regulatory Authority (EMRA), Radio and Television Supreme Council (RTSC),
Information Technology and Communication Authority (ITCA), Capital Markets
Board (CMB), and Banking Regulation and Supervision Agency (BRSA). Financial
institutions, which would be subject to reserve tax, will be determined by CBRT.
Reserve tax to be taken as a participation share is going to be transferred to the
reserves in order to increase and strengthen reserves of CBRT.

In theory, reserve tax would be imposed to everyone and every institution in
the country. However, due to fact that it is related with the economic growth, usage
of financial sources and financial aspect generally, imposing reserve tax to only
financial institutions would be much more appropriate. For this reason, it is
recommended that reserve tax would be imposed to financial institutions rather than
everyone or every institution in the country.

4.4. Some Practices Similar to Reserve Tax in Turkey

As mentioned above, some regulatory bodies in Turkey have been taking
participation share from institutions over which they have authority of regulation,

108



- .
IP Uluslararast Ekonomi, Isletme ve Politika Dergisi

=
lﬁﬁ

International Journal of Economics, Business and Politics
2020, 4 (1), 101-116

audit and supervision. These authorities are mainly BRSA, CMB, EMRA, RTSCV and
ITCA. They take participation share in a variable range.

EMRA takes 0.1% share of net oil sales. RTSC takes 1.5% share over monthly
commercial communication revenues. ITCA also takes 0.35% share. As a financial
authority, CMB takes a share with the increasing of the average of Consumer Price
Index and Producer Price Index based on 2014. As another financial authority, BRSA
takes 0.015% share over total balance sheet of banks prior year-end.

Table 3 shows the development trend of the BRSA share between 2014 and
2018.

Table 3: Trend of BRSA Share

2014 | 2015 | 2016 | 2017 | 2018

Total Assets of Turkish
Banking Sector 1,994 | 2,357 | 2,731 | 3,258 | 3,867
(Billion TL)

BRSA Share

(Million TL) 299 354 410 489 580

Source: BRSA, 2019a.

4.5. Tradeoff Between Reserve Tax and Required Reserve

Current RR practice could increase reserves of CBRT temporally due to fact
that CBRT does not have actually free usage right on these reserves (Egilmez, 2017).
So, reserve tax is recommended in order to increase reserves of CBRT permanently.
However, if reserve tax was applied without making any changes in current RR
practice, there would be doubled liabilities on financial institutions. For this reason,
if reserve tax came into force, making an adjustment in RR practice is a must. Hence,
while structure of reserves of CBRT is changed and reserves of CBRT are
strengthened, no additional liabilities would be imposed on financial institutions.

4.6. Outcomes of the Proposal If Applied for the Period between 2011 and
2018

The proposal recommended is to impose reserve tax to financial institutions. In
this sub-part, effects of imposing reserve tax are analyzed. Financial institutions
include a variety of financial companies such as banks, insurance, leasing and
factoring companies, asset management companies, exchanges, intermediary
institutions, publicly traded companies etc. In the study, in order to simplify the
analysis, it is preferred to be taken only banking sector into consideration. Also, total
assets size is preferred to calculate effect of reserve tax in the study although it is
possible to impose reserve tax based on different indicators such as total
shareholders’ equity, market share etc.
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Table 4: Accumulation of Reserves by Imposing Reserve Tax to Banks in Turkish Banking Sector
between 2001 and 2018 (Billion TL)

Years | Total Assets | Reserve Tax | CBRT S*hare RR ﬂ::;lﬁﬁ CBRTRihare/
(a) (B) © (D)(B*C) (E) (FHED) (G) (DIE]
2011 1,218 5.0% 60.9 89.9 29.0 68%
2012 1,371 5.5% 75.4 100.7 25.3 75%
2013 1,732 5.5% 95.3 138.6 43.3 69%
2014 1,994 6.0% 119.6 155.6 36.6 77%
2015 2,357 6.0% 141.4 200.7 59.3 70%
2016 2,731 6.5% 177.5 229.8 52.3 77%
2017 3,258 6.5% 211.8 264.2 52.5 80%
2018 3,867 7.0% 270.7 265.2 -5.4 102%

Source: BRSA, 2019a; CBRT, 2019a.

As Table 4 illustrates, total assets size of Turkish Banking Sector has reached
to TL 3,867 billion as of 2018 year-end while it was TL 1,218 billion as of 2011 year-
end. Also, it is an important point that there should be a transition period. For this
reason, calculation was started with 5% reserve tax rate in 2011 and it reached to
7% as of 2018. Based on the total assets size of Turkish Banking Sector, CBRT would
have TL 75.4 billion for 2012, TL 119.6 billion for 2014, TL 177.5 billion for 2016,
and TL 270.7 billion for 2018. Required reserves for the same years were TL 100.7
billion, TL 155.6 billion, TL 229.8 billion, and TL 265.2 billion, respectively. Because
of the fact that there would be a transition period, the amount of RR, which is equal
to the CBRT share in the relevant year, should be released. So, new RR for the same
years would be TL 25.3 billion, TL 36.6 billion, and TL 52.3 billion. New RR would be
TL O for the 2018. That is why transition process would be completed as 2018 year-
end.

Table 5: Accumulation of Reserves by Imposing Reserve Tax to Banks in Turkish Banking Sector
between 2001 and 2018 (Billion TL)

Years CBRT Share USD/TR FER Accumulated Reserves
(Billion TL) at the End of the Year (Billion USD)

2011 60.9 1.6781 36.3
2012 75.4 1.8011 41.9
2013 95.3 1.9054 50.0
2014 119.6 2.1918 54.6
2015 141.4 2.7249 51.9
2016 177.5 3.0267 58.6
2017 211.8 3.6543 58.0
2018 270.7 4.8221 56.1
Total 1,152.6 - 407.4

Source: BRSA, 2019a; CBRT, 2019a.

The amount of reserves in terms of USD is calculated in Table 5 depending on
the calculations taken place in Table 4. As Table 5 illustrates, if reserve tax was
applied between 2001 and 2018 based on total assets size of banks, then there would
be USD 407.8 billion as accumulated reserves. This in a substantially important in
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terms of reserves especially when taking into account that there is USD 26.9 billion
net reserves as of 2019 April.

According to the authors, it is much more reliable to take into consideration
year-end USD/TL FER due to fact that total assets size of banks would be end of the
years. So, banks would pay reserve tax at the end of each year. A need to renewal of
current regulation is ignored here and it is handled in forthcoming subpart of the
study.

As mentioned above, there are lots of financial institutions. So, regulatory
authorities would determine scope of reserve tax, and much more type of financial
institutions would be included in the reserve tax. Types of these financial institutions
summarized as follows:

o Institutions subject to BRSA (BRSA, 2019b): Banks (53), Leasing Companies
(23), Factoring Companies (58), Finance Companies (14), Financial Holding
Companies (3), Asset Management Companies (20), Electronic Money
Companies (14), Payment Companies (33)

e Institutions subject to CMB (CMB, 2019): Exchanges (2), Custody and
Settlement Institutions (2), Intermediary Institutions (66), Publicly Traded
Companies (511), Portfolio Management Companies (52), funds and
investment trusts.

Depending on the selection how much and which type of financial institutions
would be included in reserve tax practice; there would be a higher amount to be
accumulated reserves.

4.7. Necessary Steps to Apply the Proposal

In this study, a proposal is recommended to strengthen reserves of CBRT. It is
to impose reserve tax to financial institutions. RR practice is also associated with the
reserve tax concept. However, it is clear that there are legislations to regulate RR
practice and how a new tax is imposed.

As mentioned above, CBL regulates RR practice in article 40. Similar articles
take place in the Charter about Required Reserves in article 4 (CBRT, 2013, article
4). So, in order to apply the proposal, it is a must to remove /revise these regulations
in CBL and Charter. After that, a regulation saying that a reserve tax to financial
institutions is imposed with a transition period. The most possible date to pay reserve
tax by financial institutions is year-end. That is why FER of year-end is used in
analysis in the study.

It is an important point to be stated that total assets of Turkish Banking Sector
is very high and CBRT would collect and accumulate so much reserves if a reserve
tax was imposed. In order to decrease negative effects of the proposal on financial
institutions, there should be a transition period and the rate of reserve tax could be
started with 5% and could be reached to 7%. After approximately 8 years transition
period, the proposal could be fully applied. Effect of imposing reserve tax to financial
institutions would be tolerated by decreasing RR liabilities. When the transition
period is completed, it is recommended to fully remove of RR liabilities to financial
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institutions. Hence, CBRT could accumulate real reserve rather than temporary
reserves.

5. Conclusion

It is known that the level of reserves of CBRT is quite low. Therefore, there is a
discussion about how much reserves CBRT has. Depending on data of CBRT, it is
clear that reserves have been decreasing. Because of the decreasing trend, it is
important to develop new proposals to increase reserves. In order to this, a proposal
is developed and recommended in this study. The proposal mainly consists of
imposing a reserve tax to financial institutions.

According to the analysis made by using data for the period of 2011-2018, total
assets size of Turkish Banking Sector has reached to 3,867 billion as of 2018 year-
end. If the reserve tax was started 5% in 2011 and it was increased 0.5% each year,
total USD 407.4 billion reserves would be accumulated. When taking into account
that CBRT's gross reserves is USD 73.3 billion and net reserves is USD 26.9 billion
as of 2019 April end, it is clear that the proposal would be very effective to increase
reserves of CBRT if applied. Of course, much more reserves would be accumulated if
reserve tax was applied to a broader mass of financial institutions. It would be also
possible to apply reserve tax based on different alternatives such as market shares
or net profit of the financial institutions or a combination of these parameters.
Reserve tax would be differentiated according to type of financial institutions or
systematic importance. For the simplicity in the analysis, banking sector and total
assets size are preferred in this study. Additional proposal should be searched in
order increase reserves of CBRT. It is an important point to be stated that there is a
requirement to make changes in current legislations.

Implementation of the proposal would provide an important contribution for
increasing reserves of CBRT. The capacity of CBRT to intervene to FER when financial
instability is seen would be increased by strengthening reserves. Hence, contribution
to financial stability from many perspectives, especially stabilization of FER and
decreasing inflation by this way would be provided. This cycle would be followed with
increasing efficiency of monetary policy, decreasing interest rates, decreasing public
debt and interest payments. For this reason, it is highly recommended to apply the
proposal stated in this study by related authorities if strengthening of reserves of
CBRT is really desired.
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AB’NIN SERBEST TICARET ANLASMALARININ ASIMETRIK ETKISI
VE TURKIYE!

Gokhan AKTAS? Zeynep KAPLAN3

Oz

Tiirkiye ile AB arasinda imzalanan Gtimriik Birligi, Ttirkiye’nin hem Avrupa hem de kiiresel
pazarlara entegrasyonunu saglayan énemli bir isleve sahip olmustur. Ancak, Avrupa Birligi’nin
ticaret politikasinda son yularda meydana gelen gelismeler Guimrtik Birligi’nin gtincellemesini
gerekli hale getirmistir. Bu c¢ercevede, calismanin amact, Avrupa Birligi’nin tiglinct tilkelerle
imzaladigt serbest ticaret anlasmalarimin Ttirkiye’nin dis ticaretinde yol actigi asimetrik etkiyi
incelemektir. Bu cercevede, 2000-2017 yulart arasinda Ttirkiye’ye ithal edilen Gtiney Afrika ve
Meksika menseli bes tirtin grubunda ticaret sapmastun varligt incelenmistir. Calismada Gtiney
Afrika ve Meksika’dan Tiirkiye’ye dogrudan yapiuan ithalat ile AB pazar tizerinden yapilan
ithalat Olctilmiis ve karsuastirimistir. Tilirkiye’nin ithalatta diistik veya sifir vergi orant
uyguladigt mal gruplannda ticaret sapmast olmadigt veya diistik diizeylerde kaldig:, ithalat
vergilerinin ytiksek oldugu veya tarife dist engellerle ithalatin zorlastirldigr mal gruplannda ise
ticaret sapmasuun yiiksek oldugu sonucuna varilmistir.

Anahtar Kelimeler: Ticaret sapmasi, Iktisadi Entegrasyon, Giimriik Birligi, Serbest Ticaret
Anlasmast

ASYMMETRIC EFFECTS OF THE EU’S FREE TRADE
AGREEMENTS AND TURKEY

Abstract

The Customs Union, signed between Turkey and the European Union, has an important role in
Turkey’s integration with the European and global markets. However, recent changes in
European Union’s trade policy demonstrated the necessity for the modernization of the Customs
Union. In this framework, the study aims to investigate the asymmetric effects of the European
Union’s free trade agreements concluded with third countries on Turkey’s foreign trade. The
study investigate trade deviation of top five product group categories imported from South Africa
and Mexico for the period 2000-2017. The study measures and compares the degree of trade
deviation by considering the imports coming directly from South Africa and Mexico and imports
coming from these countries via the European Union market. The study concludes that the trade
deviation was low on the goods subject to low or zero tariff rates, while trade deviation was high
with the goods subject to higher tariff rates or non-tariff barriers.

Keywords: Trade Deviation, Economic Integration, Customs Union, Free Trade Agreement
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Extended Abstract

The Customs Union which went into force in 1996 represents a high level of
integration between Turkey and the European Union. Over the decades, the volume
of trade between the parties has increased dramatically and the European Union has
become a main trading partner for Turkey. Indeed, the Customs Union has
contributed to a major elimination of barriers subject to trade between the parties
and has been a crucial instrument in integrating Turkey into the European and
global markets.

However, the Customs Union has several shortcomings which became more
apparent in recent years. In this framework, in order to increase the functioning of
the existing Customs Union, Turkey initiated a dialogue between the parties to
modernize, expand and upgrade the agreement.

For instance, the Customs Union Agreement has a narrow coverage and covers
only industrial and processed agricultural goods. As a consequence of the Customs
Union Agreement, Turkey has to align its trade policy and customs tariff rates in line
with the European Union’s common external trade policy and common external tariff
rates. Turkey also cannot implement a customs tariff rate below the European
Union’s common external tariff. Nevertheless, the Customs Union Agreement has
contributed to a major elimination of barriers subject to trade between the parties
and has been a crucial instrument in integrating Turkey into the European and
global markets.

The importance of Turkey - European Union economic and trade relations
further increased as a result of rapid changes in global economic and trade relations.
In this framework, in order to increase the functioning of the existing Customs Union
Agreement Turkey initiated a dialogue between the parties to modernize, expand and
upgrade the agreement.

One of Turkey’s main concerns regarding the modernization process of the
Customs Union is the European Union’s external trade policy which recently focuses
on concluding new (generation) free trade agreements with third countries. Indeed,
over the last decade the European Union has negotiated and concluded several new
free trade agreements that may have crucial implications on Turkey’s recent and
future foreign trade volume and trade patterns. While the European Union negotiates
its free trade agreements, Turkey —as a non-member country- has no say in the
negotiation process of these trade agreements. At this point, Turkey’s demand for the
modernization process stems from the asymmetric nature of the Customs Union.
There are two crucial concerns in this respect. Firstly, the free trade agreements of
the European Union concluded with third countries do not automatically include
Turkey. Secondly, the third countries which negotiate or conclude free trade
agreements with the European Union, are usually reluctant to negotiate a separate
free trade agreement with Turkey. The main reason for their reluctance is that the
existing Customs Union allows these countries tariff free access to Turkey via the
European Union market. As a result, Turkey opens up its market for the products of
the European Union’s third country trading partners without any access to the
markets of the third countries. The Customs Union also do not allow Turkey to
negotiate new trade agreements based on its own economic interests and priorities.
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Additionally, Turkey can only negotiate trade agreements with the existing European
Union free trade agreement countries.

According to the theory, trade deviation occurs when exports from third
countries enter a free trade agreement through the member state with the lowest
tariff rate. In the case of Turkey- European Union Customs Union, the third countries
that have concluded free trade agreements with the European Union enter Turkish
market tariff free via the European Union market. Following the definition of trade
deviation, the methodology used in this study focuses on the understanding of the
trade deviation effects which result from the asymmetric structure of the Turkey-
European Union Customs Union. The study aims to analyse the asymmetric effects
of the European Union’s free trade agreements concluded with third countries on
Turkey’s foreign trade. In this respect, top five product group categories imported
from South Africa and Mexico for the period 2000-2017 are analysed. The product
groups used are classified in accordance with the World Customs Organization
Harmonized System (HS2) trade classification. Top five product groups imported to
Turkey from South Africa and Mexico are collected from TurkStat databases. The
study measures and compares the degree of trade deviation by considering the
imports coming directly from South Africa and Mexico and imports coming from these
countries via the European Union market. The study concludes that the trade
deviation effects are low on the goods subject to low or zero tariff rates, while trade
deviation is high with the goods subject to higher tariff rates or non-tariff barriers.

1. Giris

1996 yilinda yururltge giren Gumrtk Birligi (GB) Turkiye’nin hem Avrupa
Birligi (AB) hem de kuiresel piyasalara entegrasyonunu saglayan 6énemli bir isleve
sahiptir. GB, Turkiye’nin AB’ye tam uyeligi 6ncesinde gecis donemi diizenlemesi
niteligine sahip bir ara anlasma olarak yurtrlige konmustur. Ancak, bir yandan
Turkiye’nin AB uyeligi stirecinin uzamasi ve Turkiye’nin tam AB Uyesi olamamasi
diger yandan duinya ticaret sisteminde meydana gelen 6nemli gelismeler GB’nin
eksikliklerinin zamanla ortaya c¢ikmasina neden olmustur. Duinya Ticaret
Orgutti'nin  (DTO) 2001 yilinda duizenledigi Doha Turu’nda ticaretin
serbestlesmesine yonelik strdtrtlen cok tarafli muiizakerelerin sonuc¢suz kalmasi
hem ktuiresel hem de bolgesel ticaret tizerinde 6énemli etkiler yaratmistir. AB, Doha
Turu’nda yasanan bu tikanikligi tGc¢linct tlkelerle serbest ticaret anlasmas: (STA)
imzalama politikasiyla asmaya calismaktadir. Bu kapsamda, AB ihracat pazarini
genisletmek ve stratejik 6neme sahip ticaret alanlarinda kurallar: yeniden belirlemek
amaciyla t¢tinct Ulkelerle STA kurma c¢abasi icine girmistir. S6z konusu durum,
Turkiye'’yi ciddi bir ticaret sapmasi riski ile kars: karsiya birakmastir.

GB’nin Turkiye aleyhine gelisen uygulamalariyla ilgili tartismalar 6zellikle AB-
ABD arasinda yurutilen Transatlantik Ticaret ve Yatirnm Ortakligi (Transatlantic
Trade and Investment Partnership-TTIP) muizakereleri stirecinde, bu anlagsmanin
gerceklesmesi durumunda olusabilecek ticaret sapmasi riski nedeniyle
yogunlasmistir (Alkan, 2017: 8). Bu durumun ABD ile mevcut ticaret dengesini
Turkiye’nin aleyhine daha da bozmasi ve ticaret sapmasina neden olmasi
beklenmektedir (Akman, 2014: 14-17). Turkiye ile 6énemli ticaret hacmi olan ABD,
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Japonya, Kanada, G. Kore gibi genis pazara sahip ulkelerin AB ile STA
muzakerelerine baslamasi veya bunlarin bircogunun yuruarltige girmesi GB’nin
guncellenmesi gerekliligini ortaya koymaktadir.

Turkiye’nin AB ile tam entegrasyon hedefinde 6nemli bir asama olarak kabul
edilen GB'nin guncellenmesi gerektigi hem 2014 yilinda Avrupa Komisyonu
tarafindan Dtinya Bankasi’na Thazirlatilan “AB-Tiirkiye Guimriik  Birligi
Degerlendirmesi” raporunda hem de 2016 yilinda Avrupa Komisyonunun hazirladigi
“AB-Ttirkiye Guimrtik Birligi'nin Giincellenmesine lliskin Etki Analizi’ raporunda acikca
ifade edilmektedir. Dlinya Bankasi (2014) raporuna gore, AB’nin STA imzaladig
Ucuncu ulkelerden ithal edilen mallarin AB tizerinden gimriikstiz bir sekilde Turkiye
pazarina girmesi, Turkiye’nin Uc¢lUnct TtUlke pazarina girisinde ise engellerle
karsilasmasi ve s6z konusu ti¢linci llkelerin Turkiye ile yeni bir STA imzalamada
isteksiz olmasi Turkiye ile AB arasinda bir asimetri sorununu beraberinde
getirmistir. Raporda, AB’nin STA muzakeresi yapacag: tlkeyi 6nceden Turkiye’ye
bildirmesi, gértistilen tlke ile TUrkiye arasindaki STA muizakerelerinin belli bir tarihe
kadar sonuclandirilmasi veya Turkiye menseli mallarin da AB menseli mal olarak
kabul edilmesi, is insanlarindan vize stirecinde daha az belge talep edilmesi, tarim,
hizmet sektorleri ve kamu alimlarini da kapsayacak bicimde GB’nin derinleserek
glncellenmesi Onerilmistir (World Bank, 2014: 85-86). Bu cercevede, Turkiye
acisindan GB kapsaminda glincellenmesi gereken baslica alanlarin ticaret sapmasi,
tasit kotalari, ihtilaflarin ¢6zGmu ve vize islemlerindeki asimetrik uygulamalarin
giderilmesine yonelik dtizenlemeler oldugu ifade edilmistir. Diger taraftan, Avrupa
Komisyonu (2016b) tarafindan hazirlanan ve GB’nin glncellenmesinin Turkiye
ekonomisi Gizerindeki uzun dénem etkilerini inceleyen “AB-Ttirkiye Gtimrtik Birligi'nin
Giincellenmesine lliskin Etki Analizi” raporunda mevcut yapinin iyilestirilmesi icin ti¢
farkli senaryo ele alinmistir. ilk senaryoda, GB icin mevcut durumun devami yani
herhangi bir politika degisimi &nerilmemektedir. Ikinci senaryoda, GB’nin
guncellenmesi ve STA’larin ek alanlari da kapsamasi s6z konusudur. Son senaryoda
ise, taraflar arasinda derin ve kapsamli bir serbest ticaret bolgesi olusturulmasi
O6nerilmistir.

Diger taraftan, farkli akademik calismalar da GB’nin modernizasyonunun
ve/veya derinlestirilmesinin gerekliligi ve 6énemi Uizerine vurgu yapmistir. Akman
(2010) AB'nin imzaladig STA'larin Turkiye Uzerine etkilerini detayh bir sekilde ele
almis ve GB’nin eksikliklerini bes farkli baslik altinda degerlendirmistir. Akman’a
gore oncelikle, Turkiye’nin AB’nin imzaladigi STAlarin disinda kalmas: ve AB Uyesi
olmamasi nedeniyle s6z konusu STA’larin yapildigl karar mekanizmasina ve siirecine
dahil edilmemesi haksiz rekabete sebep olmaktadir. Turkiye’nin AB’nin Ug¢tnct
ulkeler ile imzaladigi STA’larin muizakere sUrecine dahil olamamasi1 Turkiye’nin
oncelik ve cikarlarinin AB’nin 6éncelik ve cikarlari ile uyumlu olmama sorununu da
beraberinde getirmektedir. Diger taraftan, AB ile STA imzalayan ya da imzalamak
lzere olan bazi ulkeler de GB kapsaminda yer alan “Ttirkiye Hiikmii’ne ragmen
Turkiye ile yeni bir STA imzalamada isteksiz davranmaktadirlar. Ozellikle, Trkiye,
AB’nin Uug¢lncu tulkelerle imzaladign STA’lar1 ancak AB s6z konusu STA’lari
tamamladiktan sonra imzalayabilmektedir. Bu durum, Turk ihracatc¢ilarini, énceki
yillarda tGictincti Uilke pazarlarina girerek tercihli statti elde edebilen AB ihracatcilari
karsisinda dezavantajli duruma dtstirmektedir. Ttrkiye, ayrica giimruk tarifesi gelir
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kaybi ile de karsi karsiya kalmaktadir. Ozellikle, AB tizerinden ticlincti tilkelerin
ticaret sapmasi yoluyla yapilan ithalat Turkiye acisindan tarife geliri kaybina neden
olmaktadir.

World Bank (2014) Ortak Ticaret Politikas1 (OTP) kaynakli asimetrilerden dolay1
sonuclandirilamayan STA’larin yaninda s6éz konusu asimetri sorununun AB’nin
imzaladig1 derin ve kapsamli STA sayisit arttikca daha da kétllesecegini ve bu
durumun Turkiye'nin hem ticaretini ve hem de refahini olumsuz bir sekilde
etkileyecegini ifade etmistir (World Bank, 2014: 23). Benzer sekilde, Erzan (2018)’e
gore, DTO goriismelerinin tikanmasi AB’nin ticlinct tilkelerle daha fazla sayida derin
ve kapsamli STA imzalama yoluna gitmesine neden olacak ve GB kaynakli asimetri
sorununun daha da artmasina neden olacaktir. Bu kapsamda, GB’nin, Uctinct
taraflarin Turkiye ile paralel muizakereler gerceklestirmesini saglayacak gtclt bir
“Turkiye Hikmu” icerecek sekilde gincellenmesi 6nemlidir. Erzan, ayrica GB’nin
tarim ve balikcilik tirtinleri, hizmet ticareti, is kurma haklari, kamu ihaleleri ve tarife
dis1 engelleri kapsayacak yeni nesil, derin ve kapsamli bir STA ile degistirilmesi
sonucunda Turkiye’nin AB’nin STA imzaladigl tc¢lnct tulkelere kendi gimrik
tarifesini uygulayacagini ve bdylece asimetri sorununun giderilecegini ifade etmistir.
Alkan (2017) ise, AB’nin STA’lar1 kaynakli ticaret sapmasi sorununu ¢6zmek icin tg¢
secenek bulundugunu ifade etmistir. Ilk secenekte, AB ve Turkiyenin ticlincii
tlkelerle ortak bir sekilde ticaret mitizakerelerine gitmesi séz konusudur. Ikinci
secenekte, AB’nin hem Turkiye hem de AB icin ticaret anlagsmasi mutizakere etmesi
onerilmektedir. Son secenekte ise, Ttrkiye ayr: bir anlasma imzalayana kadar AB’nin
STA imzaladigl tictincu ulkelerin pazarlarini Turk mallarina agmasi 6nerilmektedir
(Alkan, 2017: 16). Nas (2017)’a goére ihracat¢i firmalarin GB’nin modernlesmesi
strecinde en onem verdikleri nokta Turkiyenin AB ile paralel olarak STA
imzalamasini mtimkun kilacak sekilde GB'nin gtincellemesindir. Bu kapsamda, Turk
ihracatci firmalarinin, GB araciligiyla yeni pazarlara erisim firsatina sahip olacaklari
ifade edilmistir.

Dawar vd., (2018) hem AB hem de Turkiye mevcut GB’nin giiniimutiz ekonomik
ve ticari iliskilerinin gerekliliklerini yerine getiremedigini ifade etmis ve Turkiye ile
AB arasinda varolan GB ile ilgili mevcut eksiklikler dikkate alinarak tarim, gida
guvenligi, hayvan ve bitki saghg ile ilgili 6nlemler, hizmetler, devlet alimlari,
yatirimlar, anlasmazliklarin ¢6zimu ve stirdurulebilir kalkinma konularini kapsayan
bir STA imzalanmas:1 gerektigini éne strmustir. Felbermayr vd. (2016) ise tarim
Urlnleri, hizmetler ve devlet alimlarini kapsayacak sekilde GB’nin genisletilmesi
durumunda Turkiye’nin GSYIH’sinin %25, AB’ye tarim ihracatinin %95 ve hizmet
ihracatinin ise %430’a kadar artis gosterecegini ifade etmistir. Aichele vd.,(2016) ise,
Turkiye ile AB arasinda varolan GB’ye bagli olarak TTIP Anlasmasi kapsaminda
Turkiye'nin ABD mallarina uyguladigi ithalat tarifelerini kaldirmasiyla ABD’nin
Turkiye’ye olan ihracatinin %4,9 oraninda artacagini 6ne sUrmustir. Ayrica,
ABD’nin, TTIP kapsaminda Turk tirtinlerine uyguladig: ithalat tarifelerini kaldirmasi
gerekmeyecegi icin Turk ihracatcilarin ABD pazarinda ticaret sapmasi ile karsi
karsiya gelecegi ifade edilmistir. Calismada, Turkiye’nin ABD’ye ihracatinin yaklasik
%1,2 oraninda azalmasi beklendigi de belirtilmistir.
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Turkiye-AB GB kapsaminda AB’nin Ug¢unci ulkelerle imzaladigi STA’larin
yarattigi asimetri sorunu sikca gindeme getirilmesine ragmen, s6z konusu sorunun
Turkiye’nin dis ticareti tizerine etkilerinin yeterli sayida calismaya konu olmadigi
gortlmektedir. Bu baglamda calismada, Turkiye’nin GB cercevesinde AB’nin ticiinct
ulkelerle imzaladign STAlarin Turkiye'nin dis ticaretinde neden oldugu ticaret
sapmasi Meksika ve G.Afrika menseli mal ithalati tizerinden incelenmistir.

Calisma alt1 bélimden olusmaktadir. Giris bélimutint takiben ikinci bélimde,
AB’nin yeni ticaret stratejisi ve imzaladigi STA’lar kapsaminda Turkiye’nin pozisyonu
incelenmistir. GB ve STA’larda vergileme ilkeleri farklilhik gosterdiginden calismanin
Uclncu bolimde, AB’nin ticinctl tlkelerle imzaladigi STA’larin Turkiye dis ticaretine
etkisi GB ve STA’nin bir arada oldugu ticaret akimi modeli kullanilarak aciklanmistir.
Dordinct bolumde, calismada kullanilan veri seti ve metot aciklanarak besinci
bélimutinde, secilmis tlke menseli mallarin AB’den Turkiye’ye ithalatinda olusan
ticaret sapmasinin diizeyi belirlenmis ve bu cercevede tirtin ve Utilke bazinda ticaret
sapmasinin buyukligt karsilastirilmistir. Son bolimutinde ise arastirmadan elde
edilen sonuclar aciklanarak cesitli 6nerilerde bulunulmustur.

2. AB’nin Yeni Ticaret Stratejisi, Serbest Ticaret Anlasmalari ve Tiirkiye

AB, 2006 yilinda “Ktiresel Avrupa”, 2010 yilinda “Avrupa 2020” ve 2015 yilinda
“Herkes icin Ticaret” strateji belgelerini yayimlayarak tictincu tilkelerle STA imzalama
politikasini belirlemistir. AB’nin Kuresel Avrupa Stratejisinde yansimasini bulan
daha fazla STA imzalama yo6neliminin gerisinde Doha Turu’nun basarisizlig disinda
cesitli faktorler de vardir. S6z konusu faktorlere 6rnek olarak, 2008 Kuresel Krizi’nin
yol actigi dlinya ticaret hacmindeki daralmanin olumsuz sonuclart ve buna bagh
olarak AB’de derinlesen ekonomik istikrarsizliga btitiinctil ¢céztimler bulma cabalar:
gosterilebilir. Bunun yaninda, 2000-2010 yillar1 arasinda Lizbon Stratejisi olarak
adlandirilan ekonomik reformlarin ve istihdamin gtclendirilmesi ile ilgili planlarin
basarisiz olmasi1 da Avrupa 2020 Stratejisi ile AB’nin STA odakli yeni pazar
arayislarini kapsayan bir yaklasimi benimsemesinde etkili olmustur. Diger taraftan,
ozellikle basta Cin basta olmak Uizere yltkselen ekonomilerin uluslararasi dizeyde
giderek artan rekabet glici hem AB hem de ABD’i tictinct Ulkelerle yeni STA’lar
imzalamaya yoneltmistir. 2015 yilinda hazirlanan “Herkes icin Ticaret” strateji belgesi
ile de AB’nin 6zellikle 2016 yili sonrasinda DTO stirecini tamamlayacak nitelikte
artan sayida ulke ile kapsamli STA’lar imzalamaya hiz verdigi goértilmektedir
(Titievskaia, 2019: 1).

AB’nin STA politikasindaki iktisadi amaglar1 biytimeyi, istihdami ve yatirimlari
arttirmak, rekabet glictinti korumak, ihracat pazarini genisletmek ve Ugcuncli
tlkelerce imzalanan STA ve GBlerin ticareti saptirici etkisini gidermeye
dayanmaktadir. Ayrica, AB yeni ticaret stratejisi kapsaminda, bir taraftan yeni
STA’lar araciligi ile ticiinct Ulkeler ile ticari iliskilerini gliclendirirken, diger taraftan
bu anlasmalarin kapsamini genisleterek yeni pazarlara ulasmayi: hedeflemektedir.
AB’nin son doénemde stratejik ticaret ortaklari ile imzaladigi anlasmalar hizmet,
yatirim, kamu alimlari, fikri mulkiyet haklari, tarife disi engeller ve stirdtrtlebilir
kalkinma gibi “yeni nesil” alanlar1 kapsamaktadir.

2006 Kuresel Avrupa Stratejisinde STA imzalanacak oOncelikli tlkeler bazi
parametreler g6z 6ntine alinarak belirlenmistir. Bunlar, hedef ihracat tilkenin pazar
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yapisi, ihracata karsi uygulanan korunma 6nlemlerinin buytkltGgu (tarife ve tarife
dist engellerin duzeyi), potansiyel ortaklarin AB’nin rakipleriyle tercihli ticaret
anlasmasi konusunda gértismesi olup olmadigi ve var ise bunun AB pazarina etkisi,
AB sanayisinin hammadde kaynaklarina erisim ihtiyaci gibi faktorlerdir (European
Commission, 2006: 11).

Avrupa Komisyonu’nun acikladigir “Herkes icin Ticaret’ ve “2016-2020 Ticaret
Stratejisi’nde Meksika, Sili ve Turkiye ile ticari iliskilerin gelecegini ve Turkiye ile
GB’nin glncellenmesi konusunu da giindemine almistir (European Commission,
2016a: 8). Bilindigi gibi AB, Turkiye ile ticaretini daha 6nce hicbir tlkeyle tyelik
oncesi donemde gelistirmedigi bir entegrasyon modeli cercevesinde ytrttmektedir.
Tuarkiye, 1996 yilinda yurtrlige giren GB cercevesinde sanayi ve islenmis tarim
urtnt ithalatinda gtimrtk vergilerini kaldirmak ve 1/95 sayili Ortaklik Konseyi
Karari’'nin (OKK) 16. maddesine gére AB’nin Gictinci tlkelere karsi uyguladig: tercihli
ticaret rejimlerini uygulamakla yuktimladiar. Bu nedenle, Turkiye ticarette
dezavantajli duruma dismemek icin ABnin STA yaptigi tlkelerle STA imzalama
yoluna gitmektedir. AB’nin, tictincti tilkelerle imzaladig1 STA’lara Turkiye Hikmt’nt
eklemesinin arka planinda Turkiye’nin yogun girisimleri etkili olmustur. Ancak, bu
htikme gore, AB ne zaman Uclinct Ulke ile STA imzalarsa Turkiye’nin de ayni tlke
ile ayr1 bir STA’y1 mtizakere etmesi gerekecektir. Ne var ki, Turkiye pazarina hali
hazirda erisim engeli olmayan AB’nin STA ortaklarindan Meksika, G. Afrika, Cezayir
ve Kolombiya gibi tlkeler Turkiye ile STA imzalamaya zorunlu olmadigindan STA
imzalamaya isteksiz yaklagsmaktadir. Tlrkiye aleyhine ticaret sapmasina neden olan
bu asimetrik durum gimrik vergisinden kacinmanin yaninda ticaret politikasi
o6nlemlerinden kacinmak amaciyla da ortaya cikabilmektedir. Ticaret sapmasinin
engellenmesi ve ithal edilen mallarin izlenmesi bakimindan AB Utzerinden Turkiye'ye
giren G¢clncu uUlke menseli mallarin tespit edilmesi gerekir. Mense tespiti ise ithalat
islemleri sirasinda A.TR Dolasim Sertifikasi’nin yaninda mense sahadetnamesinin de
diizenlenip gimrik idaresine beyan edilmesi ile mimktindtir. Ancak, mense ispatina
yonelik islem sureci, ticaret maliyetlerini artiracagindan GB’nin serbest dolasim
ilkesi cercevesinde istenmeyen bir uygulamadir.4

3. Giimriik Birligi ve Serbest Ticaret Anlasmasinin Bir Arada Oldugu
Modelde Ticaret Akimi ve Ticaret Sapmasi

STA ve GB’lerde mal ticaret akimi ve vergileme sureci farkli dinamiklere
sahiptir. Ornegin, STAlardaki vergilendirme “mensei’ kriterine gére yapilirken
GB’lerde “Serbest Dolasim” ilkesi gozetilmektedir. Diger bir ifade ile STA’da vergi
muafiyeti elde edebilmek icin oncelikle Uretimin anlasmada belirlenen mense
kurallarina goére ve bolge icinde yapildiginin mense belgeleri ile ispat edilmesi
gerekirken, GB’de malin birlik bélgesine giriste giimrtk vergilerinin édenerek serbest
dolasim hakkini kazanmas: gerekir. Bu cercevede, Krueger ve Krishna (1995) STA’da

4 A.TR Dolasum Belgesi, Tiirkiye ve AB arasinda imzalanan GB kapsaminda serbest dolagimda bulunan
mallann ihracatinda gtimriik muafiyetinden yararlanabilmek icin ihracatgilar tarafindan dtizenlenen
belgedir.
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malin mensei kurallarinin yorumlanmasi stirecinin kritik oldugunu, gértilmeyen gizli
bir korumaciliga déntisebildigini savunmaktadir.

STA ve GB’deki vergilendirme ile ilgili bir diger farklilik Ortak Gtimrtk Tarifesi
(OGT) uygulamasidir. STA tyeleri birbirlerinden yaptiklar: ithalatta giimrtik tarifesini
kaldirmalarina ragmen Ug¢uncu Ulkelere karst OGT uygulamazlar. GB tulkelerinin
OTP’si temelde esit gimritk tarifesine dayandigi icin birlik disindaki tlkelerden
yapilan ithalata karsi OGT uygulanmaktadir. Bu nedenle GB’de ekonomik
kurumlarin ve politikalarin uyumlastirilmasi bir zorunluluk olarak karsimiza
cikmaktadir. OGT’nin olmadigi durumda, en dustuk tarifeyi uygulayan tulke
ltzerinden GB boélgesine ithal edilen mal, daha sonra birlik icindeki hedef tilkeye sevk
edilerek ticaret sapmasina neden olabilir. GB Uyesi tilkelerden birinin, birligin taraf
oldugu STA’ya liye olmamasi durumunda ortaya cikan ticaret sapmasi1 Sekil 1’de
gosterilmektedir.

Sekil 1: GB ve STA’nin Birlikte Uygulandig: Ticaret Akimina Bir Ornek

Serbest Ticaret Anlagsmasi

X iilkesi Z'ye %0 1
- | Ticaret sapmasi
vergi uyguluyor Z iilkesi
|

Y ulkesi Z'ye
%30, X'e %0
vergi uyguluyor

Gumrtk Birligi
- e e e e e e e o e ] —

Kaynak: Yazar tarafindan olusturulmustur.

X ulkesinin Y tlkesi ile GB, Z tlkesi ile STAnin gecerli oldugu senaryoda; Y ve
Z ulkeleri birbirinden yaptiklar ithalata %30, X tlkesi ise Z ile STA’sina istinaden
bu tulkeden yaptig: ithalata %0 gimruk vergisi uygulamaktadir. GB geregi X ile Y
arasinda ticaret, serbest dolasim ilkesine gore vergisiz sekilde yapilmaktadir.
Senaryoda, Z ihracat malini Yye gumrik vergisi 6demeksizin sevk etmeyi
hedeflenmektedir. Z'nin Y’ye yapacag ihracatta %30 oraninda gimriuk vergisi
6demesi gerektiginden bu vergi yukinden kurtulmak icin ihracati, 6énce STA
kapsaminda X’e buradan da GB’deki serbest dolasim ilkesi kullanarak Y’ye gimrtik
vergisi 6deme yukumluligine girmeden gerceklestirmektedir. Dolayisiyla, GB tarafi
olan X tulkesinin, Y’den bagimsiz sekilde Z ile yaptigi STA, Y’nin aleyhine ticaret
sapmasina neden olacak ve ayrica vergi hasilatindan mahrum kalmasina yol
acacaktir.

Diger taraftan, Y’'nin Z’ye yapacagi ihracat icin yukaridaki ticaret akimi gecerli
olmayacak ve Y, Z'nin kendisine uyguladig1 %30’luk vergi yiktinden kurtulmak icin
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mallar X tizerinden Y'ye sevk ettiginde bile vergiye maruz kalacaktir. Ctinkti X ile Z
arasindaki ticaret STA kapsaminda “mense” esasina dayanmaktadir. X menseli mal,
Z’ye vergisiz sevk edilebilirken Y menseli mal Z’de gimrtik vergisine tabi olacaktir.
Bu nedenle, Y ticaret akimi modelinde ticaret sapmasina maruz kalan dezavantajl
tlke olmaktadir.

4. Yontem ve Veri Seti

Calismada, ticaret sapmasi kavramsal olarak ticarete konu malin tarife ve /veya
tarife disi1 engellerden kacinmak amaciyla dolayli yoldan hedef tlkeye transfer
edilmesi yaklasiminda incelenmistir. Bu cercevede, AB-Turkiye iliskilerini inceleyen
bazi calismalar (Balkir, 2010: 355; Catalano, 2011: 42-44; Togan, 2015: 46; Dawar
vd., 2016: 25) genel olarak AB’nin ucltinct ulkelerle imzaladigi STA’larin Turkiye
aleyhine ticaret sapmasina yol actigi konusunda benzer gérusleri paylasmaktadir.
Bununla birlikte, Turkiye’nin UGrtin veya sektdér bazinda maruz kaldigi ticaret
sapmasini 6lcen bir calismaya rastlanilmamistir.

Calismanin amaci, AB’nin tGc¢tncu tulkelerle imzaladigr STA’larin Turkiyenin
dis ticaretinde ticaret sapmasina neden olup olmadiginin belirlenmesidir. Bu
motivasyonla G. Afrika ve Meksika’dan en fazla ithal edilen bes Grtin grubu ticaret
sapmasi perspektifinde incelenmistir. AB ile STA imzalayan ancak Turkiye ile STA’s1
olmayan veya daha sonraki bir tarihte yturtrltige giren tlkeler Tunus, Meksika, G.
Kore, Sili, Filistin, CARIFORUM Hilkeleri, Fas, Suriye, Misir, Gliney Afrika, Urdiin,
Kamerun, Fildisi Sahilleri, Cezayir, Lubnan, Faroe Adalari, Peru, Ukrayna,
Kolombiya ve Kanada’dir. STA’larin yururlik tarihlerindeki farkhiliklar ve Turkiye’ye
yapilan dogrudan ihracat miktar1 birlikte degerlendirildiginde, G. Afrika ve
Meksika’nin Turkiye ile STA imzalamamis olmasi ve diger tlkelere gore Turkiye’ye
ihracatlarinin fazla olmasi bu tlkelerin secilmesinde belirleyici olmustur.

TUIK verilerine goére, Turkiye, 2000-2018 yillar1 arasinda G. Afrika’dan 21,7
milyar $, Meksika’dan ise 8,9 milyar $ dogudan ithalat yapmistir. AB-G. Afrika ve
AB-Meksika STA’larinin 2000 yilinda yUrarlige girmesinden sonra bu tlkelerin AB
tizerinden Turkiye'ye yaptigi ihracat miktar1 TUIK verileri kullanilarak
hesaplanmistir (TUIK, 2019).

Calismada, incelenen mal gruplari Diinya Gumrik Orgiitii’niin Harmonize
Sistem (HS2) siniflandirmasi esas alinarak tasnif edilmistir. TUIK verilerine
dayanarak secili tulkelerden Turkiye'ye en fazla ithal edilen bes mal grubu
belirlenmistir. Daha sonra bu mal gruplarinin mense tulkesinden dogrudan
Turkiye’ye sevk edilen ithalat miktar: ile AB tizerinden dolayli olarak yapilan ithalat
miktar karsilastirilarak ticaret sapmasinin btiytukliga belirlenmistir.

5. Tiirkiye Dis Ticareti Perspektifinde Ticaret Sapmas1 Analizi
5.1. Tiirkiye’nin G. Afrika Menseli Mal ithalatinda Ticaret Sapmas1

Turkiye, GB’yi kuran 1/95 sayili Ortaklik Konseyi Karar1 (OKK) geregi AB’nin
tercihli gimrik rejimlerine uyum saglamaktadir. Bu kapsamda Turkiye,
Genellestirilmis Tercihler Sistemine (GTS) kabul edilmek i¢in gereken proseduirleri
10.10.2003 tarihinde tamamlayan G. Afrika’ya, AB ile birlikte tek tarafli taviz
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vermeye baslamistir.5 Ancak, AB’nin GTS rejiminde 01.01.2014 tarihinde yapilan
degisiklikle G. Afrika, GTS’den cikarilarak gimrik vergisi tavizlerine son verilmistir.
Diger taraftan, AB ile G. Afrika arasinda imzalanan STA, 2000 yilinda yurarltige
girmis ve STA yoluyla vergi tavizlerinin sinir1 genisletilmistir.® Tablo 1’de, TtUrkiye’nin
G. Afrika menseli mal ithalat1 gdsterilmektedir.

Tablo 1: Tiirkiye’nin G. Afrika Menseli Mal ithalat:

G. Afrika'dan AB'den Yapilan G. Afrika Dolayli/Dogrudan
Yillar ithalat Menseli Mal ithalat: ithalat
(Milyon $) (Milyon $) (%)
2000 172 34 20
2005 1.260 22 2
2010 890 154 17
2015 919 172 19
2016 1.058 583 55
2017 1.330 732 55

Kaynak: TUIK. (2019). Dis Ticaret Istatistikleri kullanilarak yazar tarafindan hesaplanmistir.

Tablo 1’e gore, 2000-2017 yillar1 arasinda Turkiyenin G. Afrika’dan yaptig
ithalat yaklasik 8 kat artarken AB lizerinden dolayli olarak gerceklestirilen G. Afrika
menseli ithalatin 21 kat arttigi gortlmektedir. Diger bir ifadeyle, 2017 yilinda
dolayli/dogrudan ithalat %55 olarak gerceklesmistir. Bu artista en fazla paya sahip
baslica tirtinler Grafik 1’de sunulmaktadir.

Grafik 1: Tiirkiye’nin G. Afrika’dan En Fazla ithal Ettigi Baslica Mal Gruplar1 (%) (2018)

u Kiymetki Metaller ve
Taslar

®m Makinalar, Mekanik
Cihazlar ve Aletler

u Mineral Yaglar ve
Yakitlar

® Motorlu Kara Tasitlar:
ve Ekipmanlari

H Aluminyum ve
Aluminyumdan Mallar

m Diger

Kaynak: TUIK (2019) Dis Ticaret Istatistikleri kullanilarak yazar tarafindan hesaplanmistir.

5 AB’de 1971 yuindan beri uygulanan GTS rejimi AB Ortak Ticaret Politikast’nin 6nemli bir unsurudur. AB’nin
mevcut GTS rejimini diizenleyen 978/2012/EU sayui Avrupa Parlamentosu ve Avrupa Konseyi Yénetmeligi
31 Ekim 2012 tarihli AB Resmi Gazetesi’nde yayimlanmus ve 1 Ocak 2014 tarihinde ytirtirliige girmistir. S6z
konusu Yénetmeligin 2023 yilina kadar 10 yil boyunca uygulamada kalmast éngériilmektedir.

6 AB, G. Afrika’dan gercgeklestirdigi sanayi ve islenmis tarim tirtinlerinde ithalat vergilerini sifirlamustir.
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G. Afrika’'nin Turkiye’ye ihracatinda ilk bes sirayi; kiymetli metaller (71. fasil),
motorlu kara tasitlari, traktoérler, bisikletler, motosikletler (87. fasil), mineral yaglar,
mineral yakitlar ile bunlarin islenmesinden elde ed

ilen Urtnler (27. fasil), makinalar, mekanik cihazlar ve aletler (84. fasil),
aliminyum (76. fasil) olusturmaktadir. Tablo 2’de, Turkiye'nin 71. fasilda
siniflandirilan G. Afrika menseli UrlGinlerin ithalati verilmistir.

Tablo 2: Tiirkiye’nin G. Afrika Menseli 71. Fasil Mal ithalat:

e Sy A Tl Ao Yoo . 8 Mol 1 gttt
(Milyon $) (Milyon $) (%)

2000 4 0 0

2005 943 0 0

2010 374 94 25

2015 39 38 97

2016 100 99 99

2017 604 344 57

Kaynak: TUIK (2019) Dis Ticaret Istatistikleri kullanilarak yazar tarafindan hesaplanmistir.

ithalat Rejim Karart’nin II sayili Sanayi Urtinleri Listesi’nde siniflandirilan 71.
fasil mallarin Turkiye’ye ithalatinda giimriik vergisi sifir olarak belirlenmistir. TUIK
verilerine gbre, 2000-2017 yillar1 arasinda AB Ttlzerinden ithal edilen altin ve
giimiistin tamam Ingiltere’den Turkiye’ye havayolu ile sevk edilmistir. ithal edilen
altin ve gimusin gumrik kiymetinin ylUksek olmasi ve tasima suUrecinde 6zel
guvenlik 6nleminin alinmasi gerektiginden tasimada havayolu tercih edilmektedir.
2015 yilinda bir adet, 2016 yilinda ise iki adet glimrik islemi AB tUzerinden
gerceklestirilmis olup bu ithalatlarin munferit islemleri temsil ettigi séylenebilir.
Dolayisiyla, 2015 ve 2016 yillarinda goértlen yuksek ticaret sapmasi, vergileme
ilkelerinden degil islemlerin 6zel niteliginden kaynaklanmaktadir.

Kiymetli metallerin disinda G. Afrika’dan en fazla ithal edilen Urtinlerden
motorlu kara tasitlar: ve parcalar: grubunun %99’unu otomobiller olusturur. 2010-
2016 yillar1 arasinda Turkiye’nin %10 gimritk vergisi uyguladigi G. Afrika menseli
otomobil ithalatinin yaklasik olarak yarisi1 AB tizerinden Turkiye’ye girmistir. Ayrica,
2005-2017 yillar1 arasinda G. Afrika’dan dogrudan yapilan ithalat yaklasik 18 kat
artarken AB Ulzerinden yapilan ithalatin 32 kat artmas: dikkat cekicidir. Tablo 3’te,
Turkiye’nin G. Afrika menseili otomobil ithalatina iliskin veriler yer almaktadir.
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Tablo 3: Tiirkiye’nin G. Afrika Menseli 87. Fasil Mal ithalat1

| St ol || B Soplan G 4088 | o g i
(Milyon $) (Milyon $) (%)

2000 0 0 0

2005 22 7 32

2010 5 2 37

2015 50 37 74

2016 432 388 90

2017 412 227 55

Kaynak: TUIK (2019) Dis Ticaret Istatistikleri kullanilarak yazar tarafindan hesaplanmistir.

Barnes ve Morris (2008: 31)’e gore, otomotiv endustrisine egemen olan ktliresel
ureticiler, G. Afrika’nin bu sektérde buytk gelisme géstermesine yardimci olmustur.
G. Afrika milli gelirinde %7 paya sahip otomotiv sektértinde 120.000’in tizerinde kisi
istihdam edilmektedir. Bununla birlikte, fabrika mtlkiyetlerinin neredeyse tamami
(Toyota’nin %75, Nissanin %87’si, Volkswagen AG, BMW AG, Daimler Chrysler,
Ford, General Motors’un %1007) kiiresel Ureticilere aittir.

Otomotiv sektortindeki sert rekabet yapisi gz 6ntine alindiginda, Turkiyenin
uyguladigrt %10 gumrik vergisinden kacinmak amaciyla 2010 yilindan sonra
ticaretin AB Ulizerinden yurutitilmesi anlam kazandirmaktadir. Ancak, Turkiye AB’den
ithal edilen G. Afrika menseli otomobil ve parca ithalatindaki yuksek ticaret
sapmasina karsi 6nlem olarak, 01.07.2017 tarihinden itibaren A.TR belgesi esliginde
AB’den ithal edilen G. Afrika menseli otomobil ithalatinda Toplu Konut Fonu tahsil
etmeye baslamistir. 2016 yilinda dolayl ithalatin dogrudan ithalati karsilama orani
%90 iken, kararin alindigr 2017 yilinda %355’ gerilemistir. Bu nedenle, ticaret
sapmasina karst alinan Toplu Konut Fonu 6nleminin dolayli ithalatin azalmasina
etki ettigi sdylenebilir.

Tablo 4’te, Turkiye’nin ithal ettigi G. Afrika menseli 27. fasil mallarin dogrudan
ve dolayl ticaret akimi gosterilmektedir. Bunlar, tag kémuru ve tagkdmuriinden elde
edilen kat1 yakitlar olup, Turkiye bu mallarin G. Afrika’dan bu mallarin ithalatina
gumruk vergisi uygulamamaktadair.
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Tablo 4: Tiirkiye’nin G. Afrika Menseli 27. Fasil Mal ithalat1

Yillar | 27, Fastl Mal ithalats | | 27 Bast Mal Ithatats | DOlayli/Dogrudan ithalat
(Milyon $) (Milyon $) (%)
2000 73 0 0
2005 116 1 1
2010 223 1 0
2015 374 1 0
2016 165 1 1
2017 147 0 0

Kaynak: TUIK (2019) Dis Ticaret Istatistikleri kullanilarak yazar tarafindan hesaplanmistir.

Tablo 4’te, dolayli/dogrudan ithalat oraninin %0 ila %1 arasinda kaldigi, diger
bir ifadeyle ithalatin dogrudan G. Afrika’dan gerceklestigi gérilmektedir. Turkiye ve
AB, G. Afrika'nin GTS kapsamina alindigi 2003-2014 yillar1 arasinda 27. fasil
mallarin ithalatinda gimrtk vergisini sifir olarak uygulamistir. Bu nedenle G. Afrika
ihracatcist acisindan mallarin Turkiye’yve G. Afrika’dan veya AB tlzerinden sevk
edilmesi, vergileme bakimindan her hangi bir avantaj yaratmamistir. Ayrica,
Turkiye’nin 2014 yilindan sonra da giimrtik vergisini sifir olarak uygulamaya devam
etmesi nedeniyle ticaret akiminda yapisal bir degisiklik meydana gelmemistir.

Ticaret sapmasinin hizli sekilde arttigi mal grubu 84. Fasil mallardir.
Turkiye’nin G. Afrika’dan ithal ettigi 84. fasil mal grubunun %95’ini santriftijler ve
kurutucular olusturmaktir. Tablo 5’de, Turkiye’nin dogrudan ve dolayl yoldan ithal
ettigi G. Afrika menseili bu mal grubuna iliskin ticaret verileri yer almaktadair.

Tablo 5: Tiirkiye’nin G. Afrika Menseli 84. Fasil Mal ithalat1

ter| S5 e e | A B ™+ | Doyl Dogrudan iehaat
(Milyon $) (Milyon $) (%)

2000 6 2 34

2005 41 1 2

2010 82 36 44

2015 121 81 67

2016 122 87 71

2017 159 107 67

Kaynak: TUIK (2019) Dis Ticaret Istatistikleri kullanilarak yazar tarafindan hesaplanmistir.

ithalat Rejim Karari’nin II Sayili Sanayi Urtinleri Listesi’nde siniflandirilan ve
vergi uygulanacak mallar arasinda gosterilen santrifiijler ve kurutucular Turkiye’nin
G. Afrika’ya tek tarafli taviz verdigi GTS kapsami disinda tutulmustur. G. Afrika 2014
yilinda AB GTS Rejiminden c¢ikarilmasindan sonra AB ile ticaretini STA eksenine
kaydirmis, boéylece GTS’nin ithalatta vergi istisnasi1 taninacak mal gruplarini
siniflandirdigi liste baskisindan kurtulmustur. Bu durum, 2015-2017 yillarinda STA
kapsaminda AB’ye ithal edilen santriftijler ve kurutucularin Turkiye’ye sevkinde
gortlen belirgin artisin nedeni olarak gosterilebilir.
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Turkiye'nin G. Afrika’dan en fazla ithal ettigi tirtinlerden biri de 76. fasilda
siniflandirilan aliiminyum ve aliminyumdan uretilmis mallardir. Tablo 6’da, bu
Urtnlerin G. Afrika ve AB’den yapilan ithalat miktarlari yer almaktadir.

Tablo 6: Tiirkiye’nin G. Afrika Menseli 76. Fasil Mal ithalat1

it SoPiktan optan | Amden Yaplon G MRS | oty Dogradan e
(Milyon $) (Milyon $) (%)
2000 0 0 0
2005 0 0 0
2010 2 0 0
2015 100 0 0
2016 101 0 0
2017 16 0 0

Kaynak: TUIK (2019) Dis Ticaret Istatistikleri kullanilarak yazar tarafindan hesaplanmistir.

Dtnyanin 13. buytk altiminyum Tureticisi olan G. Afrika, arz miktarimi
azaltarak fiyatlar1 kontrol etmek amaciyla bu emtianin ihracatinda gtimrtk vergisi
uygulamaktadir (USGS, 2017; OECD, 2017). Aliminyum, GB cercevesinde vergi
istisnas1 taninacak Urtnler arasinda olmakla birlikte AB-G. Afrika STA’s1 kapsami
disinda tutulmustur. Ayrica, aliminyum ithalatina AB ve Turkiye, %3-%6 arasinda
OGT uygulanmaktadir (European Commission, 2017). AB ve Turkiye’de ayni oranda
gimrik vergisine tabi olan aliminyumun nakliye, lojistik, gimrtk prosedtra gibi
ticaret maliyetlerine iki kez maruz kalmadan hedef tilke olan Turkiye'ye sevk edilmesi
rasyonel bir tercihi yansitmaktadir. Tablo 6’da gérildtga tzere, G. Afrika menseli
76. fasil mallar Turkiye'ye AB Ulzerinden dolayli olarak ithal edilmeyip dogrudan
Turkiye’ye sevk edilmekte ve boylece ticaret sapmasi olusmamaktadir.

5.2. Tiirkiye’nin Meksika Menseli Mal Ithalatinda Ticaret Sapmasi

Meksika, toplam 45 tlkeyi kapsayan 13 adet STA imzalamistir. Bu STA’lar,
Meksika’ya ekonomik yénden fayda saglarken ABD’ye olan potansiyel ekonomik
bagimliligin azalmasina da yardimc: olmaktadir (Villarreal, 2009). Turkiye ile
Meksika arasindaki ticaret, cografi uzaklik, lojistik maliyetlerin yuksekligi, kolay
bozulabilir Urldnlerin tasinmasindaki zorluklar, iki tilkenin de benzer Uretim ve
ihracat portfédytine sahip olmasi, Turkiye'nin AB pazarina Meksika’nin ise ABD
pazarina odaklanmasi nedeniyle dusiik hacimde seyretmistir (DEIK, 2015). AB-
Meksika STA’s1 nedeniyle Turkiye-Meksika ikili ticaretinde Turkiye aleyhine gelisen
ticaret sapmasinin engellenmesi ve ticari iliskilerin gelistirilmesi icin STA
muzakereleri devam etmektedir. Tablo 7’de, Turkiye’nin Meksika ve AB’den ithal
ettigi Meksika menseli mallarin ithalat miktar1 gésterilmektedir.




m .
I[ |-J Uluslararast Ekonomi, Isletme ve Politika Dergisi

F

International Journal of Economics, Business and Politics
2020, 4 (1), 117-140

Tablo 7: Tiirkiye’nin Meksika Menseli Mal ithalat:

Yallar Meks(il\l’::itl';:: si’::)halat A%‘i‘:;;ial;&l:lni x::';s:::a Dolayli/ Do%:/:.;dan ithalat
(Milyon $)
1996 130 41 32
2000 52 31 60
2005 196 104 53
2010 495 272 55
2015 861 294 34
2016 820 326 40
2017 771 314 41

Kaynak: TUIK (2019) D1s Ticaret Istatistikleri kullanilarak yazar tarafindan hesaplanmistir.

AB'den Turkiye’ye giren Meksika menseli mallarin dogrudan Meksika'dan
yapilan ithalat: karsilama orani 1996 yilinda %32 iken 2017’de %41’e ylukselmistir.
Bu nedenle, AB-Meksika STA’sinin yurdrlige girdigi 2000 yilindan sonra
Meksika'nin, Turkiye pazarina daha kolay erisim imkanina sahip oldugu
savunulabilir. Turkiye’nin Meksika’dan ithal ettigi baslica Utrunler Grafik 2’de
verilmis olup, en fazla ithal edilen mal grubunun binek otomobiller oldugu
gortulmektedir. Bunun yaninda, elektrikli cihazlar ve elektronik mal grubunda ithal
edilen mallarin yarisini telefonlar olustururken hububat grubunda sadece bugday
ithal edilmektedir. Plastik mal grubunda ise, ithalat Rejim Karar’min (V) sayili
gimrik vergisi askiya alinan turlGnler listesindeki polivinil klortr ithalati
yapilmaktadir.”

Grafik 2: : Tiirkiye’nin Meksika’dan En Fazla ithal Ettigi Baslica Mal Gruplar: (%, 2018)

m Elektrikli Makinalar, TV,
Video Oynaticilar,
Telefonlar

m Plastik ve Plastikten Mallar

= Motorlu Kara Tasitlar ve
Eklipmanlari

® Makinalar, Mekanik
Cihazlar ve Aletler

B Hububat

= Diger

0,7

Kaynak: TUIK (2019) Dis Ticaret Istatistikleri kullanilarak yazar tarafindan hesaplanmstir.

7 Askiya Alma Sistemi kapsaminda Ttirkiye ve AB'de tiretimi bulunmayan sanayi tirtinleri i¢in askiya alma,
tiretimi bulunan ancak yetersiz olan tirtinler igin ise tarife kontenjant uygulanmaktadur.
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Dunyanin 7. buyldk otomobil Ureticisi olan Meksika’nin en 6nemli sanayi
kolunu yabanci sermaye yatirimlarinin itici glic niteligindeki otomotiv sektért
olusturur. Contreras vd., (2012), 1980 yilindan itibaren Meksika’nin, kuresel
otomobil montajcilar1 icin cekici bir yer haline geldigini belirterek bu gelismeyi,
ozellikle cografi konum, dustk turetim maliyetleri ve yuksek verimlilikle
iliskilendirmistir. Otomobil endustrisinin montaja dayali olmasinin yaninda Ar-Ge
faaliyetlerini de iceriyor olmasi ayni zamanda otomotiv yan sanayisini de
canlandirmistir (T.C. Meksika Buyukelciligi Ticaret Musavirligi, 2014: 16). Tablo
8’de, Turkiyenin Meksika menseli motorlu kara tasitlar1 ve ekipmanlar1 ithalat
miktari sunulmustur.

Tablo 8: Tiirkiye’nin Meksika Menseli 87. Fasil Mal ithalat

Yillar | 87 Fasel Mal Hhalats| 87, Bast Mal Iehatats - | Dolayls/Dogrudan ithalat
(Milyon $) (Milyon $) (%)

1996 0 0 3

2000 1 0 0

2005 84 66 79

2010 163 146 89

2015 335 15 4

2016 219 16 7

2017 131 23 18

Kaynak: TUIK (2019) Dis Ticaret Istatistikleri kullanilarak yazar tarafindan hesaplanmistir.

Otomobil ithalatinin 2005-2011 yillar1 arasinda AB Uzerinden dolayl sekilde
yapildigi, hatta bu oranin 2010 yilinda %89 seviyelerine kadar ulastigir gértilmektedir.
Turkiye, herhangi bir tercihli ticaret anlasmasi olmayan tlkelerden yapilan binek
otomobil ithalatina %10 gimrik vergisi uygulamaktadir. Ancak, otomobil
sektértinde gortilen yuksek ticaret sapmasina karsi Turkiye, 2012 yilinda AB
Uzerinden ithal edilen Meksika menseli 1500-2000 cc hacimli binek otomobiller icin
gumrik vergisinin yaninda %10 Toplu Konut Fonu ad:i altinda ithalat vergisi de
uygulamaya baslamistir.8 Turkiye'nin aldigi bu o6nlemler sonucunda, ytuksek
dizeyde seyreden ticaret sapmasi %4 ila %7’ye kadar gerilemistir. Dolayisiyla,
Turkiye’nin ithalatta uyguladig: ek mali ytiktumlultik énlemlerinin ticaret sapmasina
karsi etkili oldugu séylenebilir.

Otomobil disinda Turkiye’'nin Meksika’dan en fazla ithal ettigi Girinlerden biri
de 85. Fasilda smniflandirilan telefonlardir. ABD’nin NAFTA mense kurallarina
dayanarak Meksika’nin ucuz is guclinden faydalanmak amaciyla turetimini
Meksika’ya kaydirmas: ve Giretimde kullanilan girdilerin yarisindan fazlasini tedarik
etmesi telefon ihracatinda Meksika’y1 dinyadaki o6nemli ihracatcilarindan biri
yapmistir (Watkins, 2013:48). Tablo 9'da, Turkiyenin Meksika menseli 85. fasil
mallara ait ithalat miktar1 gésterilmistir.

8 2011/ 1436 sayur Bakanlar Kurulu Karart geregince Meksika menseli olarak A.TR belgesi esliginde ithal
edilmest halinde, ek mali ytiktimliiliik olarak Toplu Konut Fonu tahsil edilmektedir.

—
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Tablo 9: Tiirkiye’nin Meksika Menseli 85. Fasil Mal ithalat

Yillar | 85, Fasil Mal Ithalats | 85. Basit Mai Ithatats | Deleyhi/Dogrudan ithalat
(Milyon $) (Milyon $) (%)

1996 1 0 0

2000 3 3 100

2005 18 9 49

2010 90 45 50

2015 98 64 66

2016 119 75 63

2017 113 73 65

Kaynak: TUIK (2019) Dis Ticaret Istatistikleri kullanilarak yazar tarafindan hesaplanmistir.

AB-Meksika STA’sinin 2000 yilinda yurdrltige girmesinden sonra Turkiyenin
AB’den ithal ettigi Meksika menseli 85. fasil mal miktar1 Meksika’dan dogrudan ithal
edilen miktara gore daha fazla artmistir. Bu mallar, AB-Meksika STA’s1 kapsaminda
AB'ye vergisiz ithal edilirken Turkiye, bu fasil mallarin Gi¢ctinci tilkelerden ithalatina
%2,7-%14 arasinda giimruk vergisi uygulamaktadir. AB ve Tlrkiye’nin farkl gimrtik
vergisi uygulamasi nedeniyle vergi avantaji saglamak isteyen Meksika firmalari
mallarini 6nce AB'ye daha sonra AB’den Turkiye'yve transfer ederek ticareti
saptirmaktadir.

Turkiye’nin Meksika’dan en fazla ithal ettigi ticincti mal grubu hububat olup
bunun tamamini bugday olusturmaktadir. Bugday ithalati genellikle iklimsel
dalgalanmalar ve girdi fiyatlarindaki artisa bagh olarak tiretimin azalmasi nedeniyle
yerli talebin karsilanamamas:i durumunda ortaya cikmaktadir. Bugday fiyatlari
2007-2008 yillarinda diinya genelinde yasanan kuraklik déneminde, uluslararasi
fiyatlara paralel sekilde Turkiye’de de yukselmistir. Bunun sonucunda, bugday
arzinin ithalat yoluyla arttirilmas: politikas: izlenerek guimrtik vergisi sifira
dustrdlmusttr. Turkiye'nin Meksika menseili bugday ithalati Tablo 10°da
verilmektedir.

Tablo 10: Tiirkiye’nin Meksika Menseli 10. Fasil Mal ithalat1

Yitlar| 10, Fasil Mal ihalats | - 10. Fasil Mal ithalats | Delayli/Dofudan ithalat
(milyon $) (milyon $)
1996 0 0 0
2000 0 0 0
2005 0 0 0
2010 ) 0 0
2015 56 0 0
2016 101 0 0
2017 15 0 0

Kaynak: TUIK (2019) Dis Ticaret Istatistikleri kullanilarak yazar tarafindan hesaplanmistir.
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Dinyanin en fazla bugday ihracati yapan ikinci tilkesi olan Meksika, 2000-
2016 yillar1 arasinda Turkiye’ye 375 milyon $ tutarinda makarnalik bugday (durum
bugday1) ihrac¢ etmistir. Bu trtnlerin ithalatinda AB spesifik usulde 148 Eur/ton
gumriuk vergisi uygularken Turkiye, tilke ayrimi gbézetmeksizin %130 ad valorem
gumrik vergisi uygulamaktadir®. Bu nedenle, Meksika’nin, bugday:r Turkiye’ye
dogrudan veya dolayli yoldan girisi vergilemeyi etkilemeyecektir. Tablo 10’a gore,
ithal edilen Meksika menseli bugdayin tamaminin dogrudan Meksika’dan Turkiye'ye
sevk edilmesi vergileme ilkeleriyle tutarl gortilmektedir.

GB’ye gore, ithalatta muafiyet taninacak mal gruplari, sanayi Urtnleri ve
islenmis tarim trtnleri (III. Sayili Liste) olarak belirlenmistir (European Commission,
1996b). AB-Turkiye arasindaki tarim, kémur ve celik trtnleri ticaretinde ise STA
kapsaminda mense ilkesine dayali tercihli rejim gecerlidir. Bu nedenle, Meksika
menseli bugday, AB tuzerinden Turkiye'ye ithal edilse dahi GB kapsaminda
degerlendirilmediginden vergiye tabi tutulmaktadir. Ayrica bugdayin tasimasinda
daha cok deniz yolu kullanildigindan, mallarin dogrudan Meksika’dan Turkiye'ye
sevk edilmesi, ihracat¢inin ticaret maliyetlerini diistirmesi agisindan daha rasyonel
bir tercih olmaktadir. Bugday ticaret akimindan yola ¢ikarak, GB kapsami disindaki
mallarda ticaret sapmasinin olusmadig: ifade edilebilmektedir.

Turkiye’nin Meksika’dan en fazla ithal ettigi tirtin gruplarindan biri de plastik
hammaddesidir. Plastik sektériin blylUmesine paralel olarak artan hammadde
talebini ithalat yoluyla karsilayan Turkiye’'de ithal girdinin toplam tUretim icindeki
payr %87°dir (PAGEV, 2018: 25). Turkiye’nin Meksika’dan ithal ettigi 39. fasil mal
grubu icerisinde plastik sektérinin temel hammaddelerinden polivinil klortir (PVC)
ise %80 paya sahiptir. Asagidaki tabloda, Meksika menseli 39. fasil ithalat miktar:
gosterilmektedir.

Tablo 11: Tiirkiye’nin Meksika Menseli 39. Fasil Mal ithalat1

Yillar| 39, Fas Mal fehalats | 30, Fasil Mai fthatats | Dolayhi/Dogrudan ithalat
(Milyon $) (Milyon $) (%)

1996 3 0 0

2000 0 0 0

2005 13 3 23

2010 40 16 40

2015 87 71 81

2016 92 85 093

2017 99 92 93

Kaynak: TUIK (2019) Dis Ticaret Istatistikleri kullanilarak yazar tarafindan hesaplanmaistir.

PVC’nin Turkiye’ye ithalatinda %6,5 gimrik vergisi ve tarife dis1 engel olarak
nitelendirilebilecek referans kiymet uygulanmaktadir. Alici-satici arasinda belirlenen
fatura bedeli referans kiymetin altinda kalmasi durumunda gimrik idaresi

9 Tirkiye, bugday ithalatinda gtimriik vergisini 27.06.2017 tarihinden itibaren %130°dan %45’
diistirmiistiir.
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tarafindan belirlenen referans kiymet esas alinarak vergi tahakkuku yapilmaktadir.
Bu nedenle, ithalatcilar malin giimrik kiymetini fatura bedelinden daha ytksek
beyan ederek vergilendirmede esas alinacak matrahi arttirirlar. Ithalatcilar bu
uygulamadan kacinmak ve GB’nin sundugu %0 gimruk vergisi avantajindan
yararlanmak icin Meksika menseli mallar1 AB’den dolayl sekilde ithal etme egilimine
girmistir. Tablo 11’de gértilduigi gibi, 2017 yilinda Turkiye'ye ithal edilen 191 milyon
$ tutarinda Meksika menseli plastik malin 99 milyon $lhik kismi AB uzerinden
Turkiye’ye girmistir.

Meksika’'dan Turkiye'ye yapilan ihracatta ticaret sapmasi meydana gelen bir
baska mal grubu 84. fasil tirtinlerdir. Ttrkiye’nin Meksika’dan en cok ithalat yaptig:
84. fasil mal grubu pompalar, bilgisayar, buzdolab1 ve sogutucu TuUniteleri
kapsamaktadir. Bu mal grubunda olusan ticaret sapmas:t Tablo 12°de
gosterilmektedir.

Tablo 12: Tiirkiye’nin Meksika Menseli 84. Fasil Mal ithalat1

it i Y | 15 e Yopian Mottt g i
(Milyon $) (Milyon $) (%)

1996 1 0 0

2000 4 2 50

2005 31 14 45

2010 48 23 48

2015 64 30 47

2016 65 32 49

2017 70 25 36

Kaynak: TUIK (2019) D1s Ticaret Istatistikleri kullanilarak yazar tarafindan hesaplanmistir.

AB ve Turkiye, GB kapsaminda 84. fasil mal ithalatinda OGT uygulamaktadair.
Bu cercevede, GB bolgesine tictinct tilkeden yapilacak ithalata uygulanan gimriuk
vergisi %2 ila %16 arasinda degismektedir. Tablo 12 incelendiginde, 2000 yilindan
sonra, mallarin AB Uuzerinden Turkiye'ye yapilan sevkiyatinda artis oldugu
goérulmektedir. 2005-2017 yillar1 arasinda AB tizerinden 278 milyon $ ithalat
yapilirken Meksika’dan dogrudan ithal edilen mal tutari1 124 milyon $ olmustur.

5.3 Ulke ve Mal Bazinda Ticaret Sapmasinin Karsilastirilmasi

AB’nin tg¢linct llkelerle imzaladig: ancak Turkiye’nin taraf olmadig: STAlarin
Turkiye aleyhine yarattigi ticaret sapmasi daha cok ithalat vergilerinin yiksek
oldugu veya tarife disi1 engellerle ithalatin zorlastirildigi mal gruplarinda ortaya
cikmaktadir. Calismada incelenen Ullkelerden yapilan ithalatta mal bazinda olusan
ticaret sapmas: Grafik 3’de gosterilmektedir. Buna godre, motorlu kara tasitlar: ve
bunlara ait parcalar, makinalar, elektronik cihazlar, kiymetli metaller ve plastik cinsi
mal ithalatinda ticaret sapmasi daha yuksek seviyede gerceklesmistir. G. Afrika
menseli mallarda ticaret sapmasinin daha cok motorlu kara tasitlari, kiymetli
metaller ve makine ithalatinda ortaya c¢iktig, Meksika menseli mallarda ise
elektronik, plastik ve bunlardan mamul mallar ile otomobil mal grubunda
yogunlastigl gérilmektedir.
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Grafik 3: Mal ve Ulke Bazinda Ticaret Sapmasinin Karsilastirilmas1 (%)
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Kaynak: TUIK (2019) Dis Ticaret Istatistikleri kullanilarak yazar tarafindan hesaplanmstir.

Ticaret sapmasinin nispeten distk ditizeyde kaldigi mal gruplar: ise hububat,
demir-cgelik, aliminyum, mineral yaglar, mineral yakitlar ile bunlarin islenmesinden
elde edilen Urtnler olarak sayilabilir. Bu mal gruplarinin ortak 6zelligi, Ttrkiye nin
ithalatta sifir veya dustk gimrtk tarifesi uygulamasidir. Bunun yaninda, ticaret
sapmasina neden olan baska bir faktérde AB’nin ithalata uyguladigi gimrtk
vergilerinin seviyesidir. Ornegin, OGT disinda tutulan Meksika menseli bugday
ithalatinda AB ve Turkiye, yuksek gimrik vergisi uyguladigindan malin Meksika
veya AB Uzerinden Turkiye’ye sevk edilmesi Meksika ihracatcisi i¢in vergi avantaji
yaratmayacaktir. Aliminyum ise AB-Turkiye GB’ye dahil olmakla birlikte AB-G.
Afrika STA’s1 kapsami disinda tutuldugundan G. Afrika menseli aliminyum AB ve
Turkiye’de OGT’ye istinaden %3 ila %6 arasinda vergilendirilmektedir. OGT
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uygulamas: GB icerisinde ticaretin olagan seyrinde akmasini sagladigl icin
aliminyum mal grubu ithalatinda ticaret sapmasi dtistik dtizeyde kalmistir. Sekil 4’e
gore, G. Afrika’dan Turkiye'ye ithalati yapilan ve agirlikli bolimint kémurtn
olusturdugu madeni yaglar ve mineral yakitlar grubunda da ticaret sapmasinin
dusuk dtizeyde kaldigi gérilmektedir. Bunun nedeni olarak Turkiye ve AB’nin komur
ithalatinda glmrtk vergisini %0 olarak belirlemesi gosterilebilir. GB gimruk
bolgesine vergisiz girebilen kémurtin dolayli yoldan Turkiye’ye ihracati, G. Afrika
ihracatcisina vergisel bir avantaj saglamayacagindan sevkiyat dogrudan Turkiye'ye
yapilmaktadir.

6. Sonuc

Son yillarda, DTO stirecinin yavaslamasi ve diinya ticaretini serbestlestirmede
yetersiz kalmasi, tlkeleri ikili ve boélgesel ticaret anlagsmalari yapmaya yoneltmistir.
Bu egilim, o6zellikle 2000li yillarin basinda AB’nin ticaret alanini STA imzalayarak
genisletmesinde kendini gostermektedir. Mtuzakereleri devam eden STA’larin
tamamlanmasiyla AB ticaret alaninin 6ntmuzdeki yillarda daha da buytmesi
beklenmektedir.

ABnin tgunct tulkelerle yurattigth STA muzakereleri, AB ve Turkiye
perspektifinde es zamanh gelismediginden Turkiye goériismelere genellikle AB’den
birkac yil sonra baslamaktadir. Turkiye ihracatcisinin AB tlkeleriyle rakip oldugu
pazarda rekabet gliciint zayiflatan bu durum, Turkiye pazarina erisimde vergi
muafiyeti olan ictinct tilke ihracatgisina ise avantaj yaratmaktadir. Ticaret akiminin
olagan seyrinde hareket etmesi i¢cin GB’nin glincellenmesi ve glinlin kosullarina gére
adapte edilmesi gerekmektedir. Bu kosullar altinda, Turkiye’nin basta ABD ile olmak
lUzere diger ucunct TUulkelerle STA imzalamasi zorunlulugu daha fazla 6nem
kazanmaktadir. Bu amacla, GB’nin modernizasyonu ile tictincu tilkelerin anlasmada
acik bir sekilde belirtilen stire icinde Turkiye ile STA imzalamasini kapsayacak
sekilde “Turkiye Hikmui” gticlendirilmelidir.

AB ile STA’s1 olan ulkelere ait mallar GB kapsaminda glimriik vergisi muafiyeti
taninarak Turkiye've ihrac edilmektedir. Dis ticaret dengesinin saglanmas: ve
Turkiye’nin giimriik vergisinden muaf sekilde ihracat yapabilmesi i¢in bu tlkeler ile
STA imzalamas1 gerekmektedir. Ancak, AB ile STA’s1 olan ulkelerin Turkiye’ye karsi
ticarette elde ettikleri vergisel avantaji kaybetmemek icin STA imzalamaya isteksiz
yaklagmaktadir. Ozellikle, AB’nin STA mtizakereleri devam eden ABD ve 2018 yilinda
STA imzaladig1 Japonya gibi bliylik ekonomiye sahip tilkelerin Turkiye ile anlasmaya
yanasmamasl, ticaret sapmasi ve dolayisiyla ciddi dis ticaret acigi vermesiyle
sonugclanabilir. S6z konusu Ulkelerin STA imzalamaya sicak bakmamasina karsi,
onlari STA imzalamaya zorlayacak herhangi bir yaptinm mekanizmasi
bulunmamaktadir. Bunun yaninda ticaret sapmasinin engellemesi icin AB-Turkiye
arasinda GB'yi kuran 1/95 OKK’de Turkiye’ye her ne kadar Telefi Edici Vergi
uygulama hakki taninmigssa da c¢ogu Urtntn ithalatinda OTP yukumlaluga
nedeniyle bu mekanizma isletilememektedir. Bu sorunlarin ¢é6zGmu icin AB’nin diger
ulkelerle imzaladigi STA’larin Turkiye’nin beklentilerini karsilayacak htiktimleri
icermesi, Turkiye'nin AB ile es zamanli olarak bu tulkelerle STA goértismelerine
baslamasi ya da otomatik olarak AB’nin STA’larina taraf olmas1 gerekmektedir.
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Calismada, Turkiye'nin ithalatta dustk veya sifir vergi orani uyguladigi mal
gruplarinda ticaret sapmasinin olmadigl veya dustk dtzeylerde kaldigi, ithalat
vergilerinin yuksek oldugu veya tarife disi engellerle ithalatin zorlastirildigi mal
gruplarinda ise ticaret sapmasinin yltksek dtizeyde oldugu ortaya konulmustur.
Ayrica ticaret sapmasina karsi Turkiye tarafindan alinan ek glmriuk vergisi
énlemlerinin etkili oldugu sonucuna ulasilmistir. Ornegin, AB tizerinden ithal edilen
Meksika menseli 1500-2000 cc hacimli binek otomobiller icin 2012 yilinda malin CIF
degeri tizerinden %10 Toplu Konut Fonu adi altinda ithalat vergisi tahsil etmeye
baslanmasindan sonra mallarin Meksika’dan Turkiye’yve dogrudan sevk edildigi,
ticaret sapmasinin %89’dan %4’e geriledigi tespit edilmistir.

Bildirim

Bu calismada yayin etigi ve arastirma etigi kurallarina uyulmustur. Calisma intihal denetimine
tabi tutulmustur.

Kaynakca

Aichele, R., Felbermayr, G. ve Heiland, I. (2016). Going Deep: The Trade and Welfare
Effects of TTIP Revised. CESifo Working Paper, No. 219.

Akman, M. S. (2010). The European Union’s Trade Strategy and its reflections on
Turkey: An Evaluation from the Perspective of Free Trade Agreements. Dokuz
Eyliil Universitesi Sosyal Bilimler Enstitiisti Dergisi, 12(2), 17-45.

Akman, M.S. (2014). AB-ABD Transatlantik Ticaret ve Yatirim Ortakligi: Turkiye
Acisindan Bir Degerlendirme. Ankara Avrupa Calismalart Dergisi, 13(1), 1-29.

Alkan, U. (2017). The Modernization of Turkey’s Customs Union with the European
Union: Reasons and Possible Outcomes. EU Diplomacy Paper, 09/2017.

Balkir, C. (2010). Uluslararast Ekonomik Biittinlesme Kuram, Politika ve Uygulama AB
ve Diinya Ornekleri. Istanbul: Bilgi Universitesi Yayinlari.

Barnes, J. ve Morris, M. (2008). Staying Alive in the Global Automotive Industry:
What can Developing Economies Learn from South Africa about Linking into
Global Automotive Value Chains?. European Journal of Development Research,
20(1), 31-55.

Catalano, A. (2011). The Political Economy of Turkey-EU Customs Union after the
Treaty of Lisbon: A Reappraisal. Political Studies, 1(0), 31-48.

Dawar, K., Berceo, I. G., Togan, S. ve Yapici, M. (2016). Bringing EU-Turkey Trade
and Investment Relations Up to Date?, Workshop European Parliament DG for
External Policies, PE. 535.014, May 2016, Brussels, 1-47.

Dawar, K., Hartwell, C. ve Togan, S. (2018). Reforming and Renegotiating the EU-
Turkey Customs Union. Turkish Political Quarterly, 17 (1), 129-138.



http://sro.sussex.ac.uk/id/eprint/61127/
http://sro.sussex.ac.uk/id/eprint/61127/

m .
IP Uluslararast Ekonomi, Isletme ve Politika Dergisi

International Journal of Economics, Business and Politics

LFH

UE

2020, 4 (1), 117-140

DEIK (2015). Meksika-Tuirkiye Is Forumu Meksika'da Gergeklestirildi. DEIK Bilgi
Merkezi, Basin Aciklamalari. Erisim adresi: https://www.deik.org.tr/basin-
aciklamalari-meksika-turkiye-is-forumu-meksika-da-gerceklestirildi_s13

Erzan, R. (2018). Customs Union between EU and Turkey: A Success Story to be
Nurtured. Working Papers 2018/03, Bogazici University, Department of
Economics.

European Commission (1996b). EU-Turkey Association Council, Decision 1/95 of 22
December 1995 on Implementing the Final Phase of the Customs Union,
(96/142/EC) Official Journal of the European Union, L 035, 13 February,
Brussels.

European Commission (2006). Global Europe: Competing in the World: A Contribution
to the EU’s Growth and Jobs Strategy, COM(2006) 567 Final, 4 October,
Brussels.

European Commission (2016a). Strategic Plan 2016-2020: Trade, DG Trade, 19 July.
Erisim adresi: https://ec.europa.eu/info/sites/info/files/trade_sp_2016_
2020_revised_en.pdf

European Commission (2016b). Impact Assessment Accompanying the Document
Recommendation for a Council Decision Authorizing the Opening of
Negotiations with Turkey on an Agreement on the Extension of the Scope of the
Bilateral Preferential Trade Relationship and on the Modernization of the
Customs Union. Commission Staff Working Document, SWD(2016) 475 Final,
Brussels.

European Commission (2017). TARIC Database, Taxation and Customs Union.
Erisim adresi: https://ec.europa.eu/taxation_customs/business/calculation-
customs-duties/what-is-common-customs-tariff/taric_en

Felbermayr, G., Aichele, R. ve Yalcin, E. (2016). EU-Turkish Customs Union: How to
Proceed. VOX CEPR Policy Portal. Erisim adresi: https://voxeu.org/article/eu-
turkish-customs-union-how-proceed

Krueger A. O. ve Krishna, K. (1995). Implementing Free Trade Agreements: Rules of
Origin and Hidden Protection. Deardorff et al. (Ed.), New Directions in Trade
Theory icinde. University of Michigan Press: Ann Arbor.

Nas, C. (2017). Economic Specialists - Expert Interview. S. Akman ve Vesterbye, D.S.
(Ed.), A Modernized EU-Turkey Customs Union: Expert Interviews and
Analysis. ENC Perspectives, April.

OECD (2017). Trade in Raw Materials: How Exports of Mineral Commodities
Contribute to Economy-wide Growth, Trade Topics, Erisim adresi:
http:/ /www.oecd.org/tad /benefitlib /export-restrictions-raw-materials.htm

PAGEV (2018). Turkiye Plastik Sektérti izleme Raporu, 2018/6. Istanbul. Erisim
adresi: https://www.pagev.org/upload/files/Hammadde%20Yeni%20Tebli%
C4%9F%20Bilg.%203 / turkiye%20plastik%20sektor%20TR%202018-6.pdf



https://ec.europa.eu/taxation_customs/business/calculation-customs-duties/what-is-common-customs-tariff/taric_en
https://ec.europa.eu/taxation_customs/business/calculation-customs-duties/what-is-common-customs-tariff/taric_en
https://voxeu.org/article/eu-turkish-customs-union-how-proceed
https://voxeu.org/article/eu-turkish-customs-union-how-proceed

Gokhan AKTAS & Zeynep KAPLAN

T.C. Meksika Buytikelciligi Ticaret Muisavirligi (2014). Meksika Ulke Raporu 2013,
Ekim, Meksika.

Titievskaia, J. (2019) EU Trade Policy, EPRS - European Parliamentary Research
Service In-Depth Analysis, Brussels: European Parliament.

Togan, S. (2015). The EU-Turkey Customs Union: A Model for Future Euro-Med
Integration. Ayadi et al. (Ed.), Economic and Social Development of the
Southern and Eastern Mediterranean Countries icinde. Switzerland: Springer.

TUIK (2019). D1s Ticaret Istatistikleri. Erisim adresi:www.tuik.gov.tr

USGS (2017). Mineral Commodity Summaries 2017, US Geological Survey,
Washington: U.S. Government Publishing Office.

Villarreal, M. A. (2009). Mexico’s Free Trade Agreements. CRS Report for Congress,
Congressional Research Service, No. R40784, April 25.

Watkins, R. (2013). Meeting the China Challenge to Manufacturing in Mexico. D.E.
Peters, Hearnd A.D. ve Shaiken, H. (Ed.), China and the New Triangular
Relationships in the Americas: China and the Future of US-Mexico Relations
icinde. Mexico-USA: Center for Latin American Studies.

World Bank (2014). Evaluation of the EU-Turkey Customs Union, World Bank Report,
No. 85830-TR.




] . 2 ags .
m ,-|// Uluslararast Ekonomi, Isletme ve Politika Dergisi
| e o [ IJ
j L A A International Journal of Economics, Business and Politics

http://dergipark.org.tr/ueip 2020, 4 (1), 141-152

Arastirma Makalesi / Research Article

A LITERATURE REVIEW FOR EXPERIMENTAL STUDIES OF BANK
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Abstract

With the bank runs experienced in different western countries during and after the 2007-2008
global financial crisis, bank run phenomena can be seen as the awakening of a ghost in financial
markets, which is a definite call for research for the fundamental factors that derive bank runs.
Prior to the global financial crisis there were only two experimental researches of bank runs.
Parallel with the experimental methods being popular in finance and the latest global financial
crisis, the number of papers in the field has risen sharply. This paper reviews the state of art for
the experimental researches of bank runs. The results of the literature review indicate that some
papers are approaching to the issue in a more individual level by taking into account
psychological factors, while other papers are mostly interested in macro impacts of bank runs,
such as contagion effects.

Keywords: Bank Runs, Depositor Game, Experimental Finance, Game Theory, Financial Crises

BANKA HUCUMLARINA ILISKIN DENEYSEL CALISMALARA AIT
BIR LITERATUR TARAMASI

Oz

2007-2008 kiiresel finansal krizi boyunca ve sonrasinda farkli bati tilkelerinde yasanan ve eski
hayaletin uyanmast olarak da degerlendirilebilen banka hiicumlarimun goriilmesi ile bu banka
hiicumlarninin olusumu ve bunlart etkileyen temel faktorler icin yapulan calismalara duyulan
ihtiyac artmustir. Kiiresel finansal krizden énce, banka hiticumlart hakkinda sadece iki adet
deneysel arastirma vardi. Bankacilik ve finans alaninda deneysel yéntemlerin popiilerlesmesi
ve son kiiresel finansal krizin sonucu olarak bu alandaki makale sayist son on yilda hizla
artnustir. Bu makale, banka hiicumlan ile ilgili deneysel arastirmalar analiz ederek bu alana
iliskin bir literatiir taramast yapmaktadir. Literatiir taramasmun sonuglar, iki yol ayrumint ortaya
koymaktadur. Literatiirdeki ¢alismalarin bir kolu, psikolojik faktérler dikkate alinarak konuya
daha bireysel bir diizeyde yaklasirken, diger makaleler cogunlukla bulasicilik etkileri gibi banka
faaliyetlerinin makro etkileriyle ilgilenmektedirler.
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1. Introduction

The banking industry might be considered as one of the most important
industries in an economy and has great importance for macroeconomic stability.
Leaven and Valencia (2020) states that 151 banking crises are experienced around
the world from 1970 to 2017, and the burden of these crises is not negligible.
Therefore a well operating banking system signals the soundness of an economy and
it may not be possible to achieve economic growth and stability with a poorly
managed banking industry. Poorly managed banks can bring crises since the failure
of a bank may trigger runs for other banks, causing a negative thoughts about the
liquidity of the banking system, resultantly the run on a single bank might lead to a
banking and/or financial crisis. Thus banking sector can be said to have a crucial
role in the flow of money in the real and financial economy.

At this point the reader should notice that the terms bank run and banking
crisis are closely related but different phenomena. Although nowadays rare,
countries experienced many severe banking panics in history. Gilbert (1988) defines
the term bank run as “a panic environment that depositors suddenly withdraw
currency from their accounts because of concern about the safety of their deposits since
they expect the bank to fail.” The unexpected withdrawals can make a bank to sell its
assets at a loss and eventually to fail. The world history witnessed 16 bank runs
within the last 2 decades. In 1999, Malaysia experienced one in which US$4.49
billion has withdrawn. Argentine economy witnessed a bank run while the economic
crisis of 1999 and 2002 was going on. This run spread to Uruguay during the 2002
Uruguay banking crisis and caused further bank runs. In 2007 £2 billion GBP was
withdrawn within 4 days from Northern Rock run in UK. The last bank run in World
history was experienced very recently on May 13, 2019 to Metrobank, in London.
This last run was a result of a rumor that was spread over WhatsApp.2

The reasons of bank runs can be classified in two groups. In the first class,
bank runs are evaluated as random events which are caused by panic environment
as the seminal paper of Diamond and Dybvig (1983) modeled. Second group stresses
that these runs have informational basis, which depends on business cycles. During
a panic environment even sound and liquid banks can fail depending on the severity
of rumors and panic. Moreover bank runs are believed to be contagious. Diamond
and Dybvig (1983) implies that the deposit insurance make banks more sound to
runs. In addition to insurance, suspension of convertibility and state guarantee can
also be useful tools to prevent and mitigate bank runs.

Before the experimental finance become this much popular, there were only
four papers on bank runs that use experimental methods ten years ago (Madies,
2006; Klos and Strater, 2008; Garratt and Keister, 2009; Schotter and Yorulmazer,
2009) As of today the number of papers especially those are published in prestigious
journals are rising day by day.? The aim of this paper is to evaluate the state of art

2 Visit en.wikipedia.org/ wiki/ List_of bank_runs for more information on the history of bank runs around the
World.

3 See Kiss, Rodriguez-Lara, Rosa-Garcia (2016); (2018); Dijk (2017); Peia and Vranceanu (2019); Arifovic and
Jiang (2019); Shakina (2019).
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for the researches of bank runs that use experimental methods. Prior to our research,
Heinemann (2012) provides a literature review for experimental studies of financial
crises. Since bank runs are considered as a part of financial crises, Heinemann
(2012) reviews the results of experimental papers of bank runs. In addition to
Heinemann (2012), Dufwenberg (2015) draws the roadmap for future papers.
However the literature witnessed many new papers within a four-year period, which
can be interpreted as a call for a new roadmap.

The rest of the paper is structured as follows: section two introduces a typical
bank run game both in simultaneous and sequential forms. The next section shortly
discusses the experimental studies that include coordination problems. The following
section provides a literature review of the experimental studies on bank runs. Finally
the last section concludes and detects directions for the future research papers.

2. Bank Run Games

A typical simultaneous two player bank run game is given in the Table 1 and
the extensive form of the game is given in Figure 1. In this game both players (Player
I and II) have two possible strategies: keep the deposit at the bank, withdraw the
deposit from the bank. Four possible payoffs are available for both players where
X>Y>Z>0.

Table 1. Simultaneous Form of the Bank Run Game

Column Player
(Player II)
Keep Deposit Withdraw Deposit
Row Player Keep Deposit X, X 0,Y
P1 I
(Player I) Withdraw Deposit Y, 0 Z,7Z

If both players keep their deposits at the bank they get the highest possible
payoff which is X. If the Player I withdraws, while the player II does not, the player I
receives Y and player II gets 0. If the Player II withdraws, while the player I does not,
the player Il gets Y and player I gets 0. Finally if both players withdraw their deposits
from the bank they get Z.
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Figure 1. Bank Run Game in Extensive Form

(Player I)
|
[ |
Withdraw Deposit Keep Deposit
(Player II) (Player II)
| |
[ | [ |
Withdraw Deposit Keep Deposit Withdraw Deposit Keep Deposit
z,2) (Y,0) (0,Y) X, X)

Since X>Y>Z and Y>0, as an example for coordination games, the bank run
game has two Nash Equilibria: (1) both players withdraw their deposits, and (2) both
players keep their deposits at the bank. The first equilibrium is known as the “panic
equilibrium” in which no depositor choose keep their money in the bank. The second
equilibrium where depositors coordinate on the “payoff dominant’ or so called “pareto
optimum” equilibrium. For bank runs, game theory does not tell which equilibrium
will occur, but it just tells us that a bank run can occur. This is so even though we
assume all depositors to be rational and even though a bank run makes all depositors
worse off. A bank can fail in a panic environment, even though everybody knows it is
solvent.

3. Coordination Failures in Experiments

As explained above, coordination games are characterized as the games with
multiple pure strategy Nash equilibria and one of these equilibria may be a social
optimum or so called payoff dominant equilibrium which yields higher pay off than
the other pure strategy Nash equilibrium.

The concept of panic equilibrium is considered as a coordination failure. The
coordination failure phenomenon is described as the failure to end up on one of the
equilibria or failure to choose the socially optimum equilibrium which yields the
highest payoffs for both players. The second definition of the failure is widely seen in
the studies on macroeconomic coordination games#* (Devetag and Ortmann, 2007).
The bank run is interpreted as a coordination failure.

4 See Duffy (2008) for detailed literature on macroeconomic experimental studies. Duffy (2008) includes a
part on the experimental studies of bank runs in which Garratt and Keister (2009) and working paper version
of Schotter and Yorulmazer (2009) are reviewed in a detailed manner.
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Experimental studies frequently report coordination failures. However Devetag
and Ortmann (2007) argues that the coordination failures are less common than they
are perceived. Focusing mainly on the order-statistic games (minimum and median
games) and stag-hunt games Devetag and Ortmann (2007) analyzes the reasons of
such failures in laboratory environment in two main groups:

A. Structural Factors Which Are Under the Control of the Experimenter

e Comparison of the enchantment of the maximum strategy and the risk level
of the other options: the findings of the studies indicate that the lower
attractiveness of the maximum strategy compared to the risky equilibrium
and low deviation costs can be regarded as the factors that motivates the
subjects to choose the pareto optimum.

e Order statistic and group size: a smaller group size or a less stringent order
statistic means higher probability of resulting in pareto optimum solution.

e Experiences of sharing, interaction, and informational feedback:
information feedbacks seem to bring higher coordination probability in
“small” groups. Higher levels of communication, and common information,
can be regarded as factors that motivate coordination.

B. Cognitive and behavioral reasons: subjects’ perception about the payoffs,
the potential effects of negative payoffs on decisions of subjects. Loss avoidance and
pre-play may bring efficient solution to the problem.

4. Experimental Studies on Bank Runs

Some papers in the field focus on the microeconomic determinants of bank
runs such as the effects of learning, history, depositor psychological or the effect of
social environment. These papers present depositor level solutions to the problem as
they approach to bank runs from the depositors’ side. Another strand of literature is
more policy oriented as the studies in this field are concentrated on
macroeconomic/banking system level problems and solutions such as contagion of
bank runs and deposit insurance. Although the literature is dominated by policy
oriented papers, we observe a growing interest in psychological or social factors that
derive bank runs.

At this point, we should underline the existence of an educational strand of
literature on bank run experiments. This literature imposes that the bank run
experiments can be used for educational purposes as Balkenborg, Kaplan, and Miller
(2011) and Kassis, Hazlett, and Battisti (2012) do. These two papers explain how the
experimental methods can be used in classrooms in order for students of economics
to understand the role of banks as financial intermediaries and the occurence of
bank runs. Balkenborg, Kaplan, and Miller (2011) explains hand run and
computerized ways of teaching bank runs, by doing so Balkenborg, Kaplan, and
Miller (2011) shows how seemingly irrational behaviours can be understood in a
rational way. Without using hand-run experiments without a computerized
environment, Kassis, Hazlett, and Battisti (2012), on the other hand, uses double
auction setting to help students to understand the functioning of banks.
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Psychological and Sociological Factors

Klos and Stréater (2008) investigates bank runs experimentally. Adopting global
games view of bank runs they highlight the importance of the use of threshold
strategies and the repayment rate in withdrawal decisions. Klos and Strater (2008)
let their subjects to get private information about the health of the banking system.
More explicitly subjects withdraw their money if their signal is under a certain point
and keep their deposit when the signal is bigger than the threshold. This behavior of
the subjects are attributed to strategic uncertainty. Thanks to the private signal that
the subjects received, the subjects make inferences about the strategies of the other
players. If the banking sector is not operating efficiently, subjects expect other
depositors to close their accounts early. Accordingly, it is optimal to withdraw also if
the banking sector operates inefficiently. Second, they test whether higher repayment
rates in the case of early withdrawals rises the certain point or not. The logic behind
this hypothesis is that a higher repayment rate makes early withdrawals more likely.
Another interesting result of this study is the nearly non-significant effect of learning.
Subjects’ thresholds are found to be stable over time which means they do not learn
from the past. Madiés (2000) reports that there are subjects who choose not to
withdraw their money in any circumstances. This situation is explained by social
preferences. The increase in the coordination failure among individuals as the rounds
go by indicates persistence of self-fulfilling runs.

Focusing on the pure coordination game structure of the problem Garratt and
Keister (2009) investigates the reasons of bank runs. In their experimental setup five
subjects learn the number of withdrawer players following each round of the game.
This design makes subjects to wait and observe the other players’ decisions. An
important different characteristic of Garratt and Keister (2009)’s design is the
variation in the number of withdrawal opportunities. They imply that the subjects
are more likely to withdraw their money if they are given more than one chance. In
the single withdrawal treatment, a bank run does not have an important effect on
future withdrawal behavior. Accordingly, only a small and constant numbers of bank
runs are observed. In case of having multiple withdrawal opportunities, on the other
hand, occurrence of a bank run has a “snowballing” effect that brings higher
numbers of bank failures.

The second important distinguishing property of their design is their allowance
for the forced withdrawals. The other subjects are not informed about whether the
randomly selected player was forced to withdraw or not. The non-forced subjects
were not told whether one withdrawer “needs” to withdraw or is panicking. Including
forced withdrawals in the scenario affects the voluntary withdrawal rates positively
when we do not take the number of withdrawal opportunities into account. However
this positive effect remains small in magnitude.

Arifovic, Jiang and Xu (2013) takes the effect of coordination parameter into
account in coordination failures. Assuming the fundamental bank variables fixed,
the coordination parameter is the only thing that varies in their experiments they
were able to test the effect of coordination parameter on bank runs. Kiss, Rodriguez-
Lara and Rosa-Garcia (2014) introduces the social networks into the Diamond and
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Dybvig (1983)’s model. In its three player model Kiss, Rodriguez-Lara and Rosa-
Garcia (2014) uses a sequential procedure rather than a simultaneous framework to
examine the bank runs. Its 48 subjects come from Universidad de Alicante.

Dijk (2017) takes the emotional situations of the individuals into account while
examining the bank runs experimentally. The 122 subjects that Dijk (2017) are paid
with respect to their performance in the bank run game. Before running the
experiment Dijk (2017) conducts a survey in order to determine the emotional state
of the subjects, i.e. fear, happiness, baseline and sadness. Moreover, in each round
of the experiment, the subjects are also asked about their opinion about the action
of the other player. Therefore Dijk (2017) also contributes to the literature about
reciprocity.

Kiss, Rodriguez-Lara and Rosa-Garcia (2018) applies Diamond and Dybvig
(1983)’s model in an experimental setting with 156 subjects from Spain. Kiss,
Rodriguez-Lara and Rosa-Garcia (2018) underlines that bank runs can occur as a
consequence of panic behavior of investors even if there is no fundamental and
coordination problems.

Policy Oriented Literature of Bank Runs

Shotter and Yorulmazer (2009) is one of the most popular and pioneer papers
in the experimental literature of bank runs. In Schotter and Yorulmazer (2009)’s
setup, a run will definitely occur if the bank is not able to pay its liabilities. Schotter
and Yorulmazer (2009) is firstly interested in the speed of withdrawal of the deposits
once a crisis occurred and secondly in the effectiveness degree of policies related to
informational problems and deposit insurance. They investigate the effect of certain
information, such as information about the secureness of payments to depositors in
case of panic. Briefly, they investigate the effect of asymmetric information. In their
experimental setting, some players are “insiders” who are given information about
the liquidity of the bank as the other players are not. In these asymmetric-
information experiments the authors observe that the observation of bank run is
delayed, when insiders are introduced in the experimental setting.

It is widely accepted that deposit insurance is an important policy tool to
prevent bank runs and to reduce the damage that is created by the panic
environment. At this point it should be noticed that there exists a literature on the
negative relationship between the existence of deposit insurance mechanism and
likelihood of bank failure (see Wheelock, and Wilson, 1994; Demirgic¢c-Kunt and
Detragiache, 2002; Hoggarth, Jackson, and Nier, 2005). The common result of these
studies is that the deposit insurance encourages banks to rely more heavily on
deposits to finance their activities. In the case of deposit insurance banks are said to
be willing to accept a lower rate of return on their deposits. This situation is known
as “moral hazard”. This literature reveals that banks that have deposit insurance
were more risky and, hence, more likely to fail than their uninsured competitors. So
the deposit insurance and its optimal level is an important research topic in banking
literature. Following these debates, Schotter and Yorulmazer (2009) introduced a
50%, a 20% and 0% deposit insurance rates in their experimental design, that is, no
player can loose more than 50%, 80% or all of their money, respectively.
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Schotter and Yorulmazer (2009)’s experimental design consists of 21 rounds,
which includes 20 times higher stakes in the first round compared to the remaining
rounds. In many countries, bank runs are not observed or very rare events and
considering the fact that some professionals are more experienced in bank runs, they
wanted to test the effect of learning behavior by 20 more rounds. In the first round
of the experiment the decisions of subjects were affected by the existence of partial
insurance, while the subjects were not affected by the changes in interest rates in
the low-information treatment.

Madies (2006) is one of the earliest papers that studies the occurrence of the
self-fulfilling banking panics in an experimental context. Presenting results about
the social preferences, Madiés (2006) mainly studies panic-based runs and does not
include the effects of information into its model. Madiées (2000) indicates that panics
can be persistent and sometimes unavoidable. If it is the case bank runs can be
easily mitigated by a deposit insurance mechanism. Therefore bank runs are
considered to be easier to stop, while it is more difficult to prevent them. After the
occurrence of a bank run, if subjects are given time to re-think before their final
decisions, bank runs can be stopped. Contrary to Schotter and Yorulmazer (2009),
another important finding of the Madiés (2006) indicates the great importance of a
full deposit coverage in preventing bank runs. Moreover Madiés (2006) indicates that
a partial deposit insurance even up to 75% seem to be useless. Schotter and
Yorulmazer (2009) also highlights that the consistent signals received by the
depositors help them coordinate on the non-panic environments. If deposit
availability has been limited and a lower deposit coverage rate is valid, the severity
of bank run rises.

There are several recent papers that deals about the effects deposit insurance.
Kiss, Rodriguez-Lara, and Rosa-Garcia (2012) explores the effect of deposit insurance
on preventing bank runs. Employing 192 students, Kiss, Rodriguez-Lara, and Rosa-
Garcia (2012) underlines the importance of observability. Kiss, Rodriguez-Lara, and
Rosa-Garcia (2012) implies that observability can be partially replaced by deposit
insurance.

Peia and Vranceanu (2019) examines bank runs in a partial and uncertain
deposit insurance scenario. The uncertainty in Peia and Vranceanu (2019)’s
experiment refers to the size of the deposit insurance coverege and lack of information
about the number of withdrawals.

Research questions of some papers are related to the effects of a run occured
on a single bank for the other banks/banking system. A run on a single bank may
cause a positive or a negative effect on the other banks. Some papers deal with the
contagion effects while some papers examine how swithching from one bank to
another occurs. One of the interesting papers of this literature is Brown, Trautmann,
and Vlahu (2012)5. The contribution of this paper stems from the fact that it explores
the bank run contagions in an experimental setting for the first time. Brown,

5 Brown, Trautmann, and Vlahu (2017) is the published version of Brown, Trautmann, and Vlahu (2012).
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Trautmann, and Vlahu (2012) indicates strong contagion effects even if the linkages
between banks are not visible, or no linkage at all. Their experimental results
indicate that once withdrawals started in a bank, the other banks are also subject to
deposit withdrawals.

Similar to Brown Trautmann, and Vlahu (2017) rather than examining the
reasons of bank runs as coordination failures in an experimental setting,
Chakravarty, Fonseca, and Kaplan (2014) tries to understand the reasons of bank
run contagions. Thus Chakravarty Fonseca, and Kaplan (2014) modifies the
Diamond and Dybvig (1983)’s model by adding two banks into their problem. The
results of the study indicates that even if the liquidities of banks are not linked to
each other’s, the collapse of a bank significantly affects the other bank’s default.
Shakina (2019) examines the effect of switching deposits from one bank to another
in case of a two bank scenario. Shakina (2019)’s results indicate that the first bank
is subject to runs more intensely than the second bank. Therefore rather than
withdrawing their money from the banking system entirely, the depositors choose to
move their deposits from one bank to another. The originality of Shakina (2019)
stems from the non-exogenous structure of panics.

5. Conclusion

This literature review reveals that the existing experimental studies on bank
runs represent different aims, designs and different results. Within these studies,
Klos and Strater (2008) adopts global games approach to bank runs they stresses on
the importance of the use of threshold strategies and the repayment rate in
withdrawal decisions. In addition to Madies (2006), Klos and Strater (2008), and
Garratt and Keister (2009) don’t deal with severity but rather focus on their existence,
while Schotter and Yorulmazer (2009) deals with the factors that affect the severity
of a run. In their setup, run is unavoidable since the bank is insolvent. Their interest
is in how quickly deposits are taken back from the banks once a crisis occurred and
in how various factors (deposit insurance and informational structure) affects its
severity. With the variation in the number of withdrawal opportunities and the forced
withdrawals Garratt and Keister (2009) obtains a situation closer to the real life.

On the other hand, Madies (2006), Schotter and Yorulmazer (2009), Peia and
Vranceanu (2019) seem to be more policy oriented than the other papers. They
present policy suggestions such as suspension of deposit convertibility and
partial/full deposit insurance on preventing and mitigating the effects of runs. Most
studies refer deposit insurance as an effective policy tool however they reach
contradictory results on the ratio of deposit insurance.

The more recent papers written in the field underline more individual level
emotional and psychological factors, such as fear, beliefs, and panics (Djik, 2017;
Kiss, Rodriguez-Lara, Rosa-Garcia, 2018). While most of the papers in the literature
concentrates on macro effects such as contagion of bank runs (Brown, Trautmann,
and Vlahu, 2017; Chakravarty, Fonseca, and Kaplan, 2014). Taking into account the
persistent and devastating effects of the recent global financial crisis and accordingly
rising number of researches conducted in the field, the experimental literature of
bank runs seems to grow as more research is needed in order to understand the
occurrence of bank runs and their prevention methods.
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BORC ODEME GUCUNUN OLCULMESINDE GELENEKSEL ORANLAR
ILE NAKIT AKIS ORANLARININ KARSILASTIRILMASI: IMALAT
SEKTORU ORNEGI
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Oz

Arastirmanin amac, isletmelerin kisa vadeli ve uzun vadeli bor¢ 6deme grictintin dlctilmesinde,
bilanco ve gelir tablosundan elde edilen geleneksel oranlar ile nakit akis tablosundan elde edilen
nakit akis oranlan arasinda fark olup olmadigini ortaya koymaktir. Arastirmaya konu olan
oranlar, literatiirde daha énce yapumis calismalardan elde edilmistir. Arastirmanin 6rneklemini,
Borsa Istanbul’da islem géren ve Dokuma, Giyim Esyast ve Deri Imalat Sanayi sektériindeki 22
isletme olusturmaktadwr. Arastrma kapsaminda, isletmelerin bes yulik (2013- 2017) mali
ddénemine ait bilancgo, gelir tablosu ve nakit akis tablosu verileri kullanilarak, bor¢ 6deme gtictinti
6lcen oranlarnt hesaplanmis ve geleneksel ve nakit akis oranlartmin karsiastinlmasinda
tarumlayict istatistikler ve eslestirilmis érneklem t-testi kullanulmistir. Arastirma sonuglart,
tahakkuk esasli geleneksel oranlar ile nakit akts tablosundan elde edilen nakit esasl nakit akis
oranlaruun, bor¢ 6deme giictintin degerlendirilmesinde birbirinden farkli sonuglar verdigini
ortaya koymustur.
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Analizi, Finansal Muhasebe

COMPARISON OF TRADITIONAL RATIOS AND CASH FLOW RATIOS IN
MEASUREMENT OF DEBT PAYMENT: A CASE OF MANUFACTURING
SECTOR

Abstract

The aim of this study is to reveal whether there is a difference between the traditional ratios
derived from the balance sheet and income statement and the cash flow ratios derived from cash
flow statement in measuring liquidity and solvency. The ratios subject to the study were adapted
from previous studies in the literature. The sample of the research consists of 22 enterprises in
Weaving, Apparel and Leather Manufacturing Industry traded on Borsa Istanbul. Within the
scope of the research, the ratios that measure the liquidity and solvency, have been calculated
by using the balance sheet, income statement and cash flow statement data of enterprises for
five fiscal years (2013-2017) and descriptive statistics and paired sample t-test have been used
in comparing traditional and cash flow ratios. The results of the research showed that accrual-
based traditional ratios and cash-based cash flow ratios, give different results in the assessment
of liquidity and solvency.
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Financial Accounting
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Extended Abstract

Financial ratios have been used by creditors, investors and managers for many
years in evaluating the financial performance of enterprises. The financial ratios
calculated by using the data in the financial statements allow for a more detailed
assessment of the entity according to the financial statements. Using financial ratios,
the solvency, efficiency and profitability of the operations are analyzed. These ratios,
which are obtained from balance sheet and income statement, are defined as
traditional ratios. However, in recent years, in addition to the traditional ratios, cash
flow ratios obtained from the cash flow statement have been used to measure the
solvency. Cash flow ratios reveal the ability of companies to generate cash for their
ongoing financial liabilities and financial liabilities for their future operations.

The purpose of this study is to determine whether there is a difference between
the traditional and the cash flow rates in the measurement of short-term and long-
term debt solvency. In this context, 22 enterprises which are traded in Borsa
Istanbul, in the Weaving, Apparel and Leather sub-sectors of Manufacturing Industry
and whose data have been obtained, are involved in the research. The ratios subject
to research have been calculated by using the balance sheet, income statement and
cash flow statement data of the enterprises for the five-year period (2013-2017).

The accrual-based traditional ratios obtained from the balance sheet and
income statement and the cash-based cash flow rates obtained from the cash flow
statement, which are compared within the scope of the research, are provided by
Mills and Yamamura (1998); Ryu and Jang (2004); Kirkham (2012); Billah et al.
(2015) and Tin et al. (2017).

Descriptive statistics and paired sample t-test were used in the analysis of the
data. Descriptive statistics summarize the data of the research sample. The paired
sample t-test was used to analyze the difference between the paired traditional ratios
and cash flow ratios of the enterprises in the sample. The descriptive statistical
values of traditional and cash flow ratios of the enterprises in the research sample
were evaluated on the basis of matching ratios. According to the research findings,
the value range of the current ratio of enterprises was realized as 0,67 and 7,56, and
the sector average was 2. On the other hand, the average cash flow ratio of the
enterprises was realized as 0,06 and remained below the average of the current ratio.
This difference between the current ratio and the cash flow ratio indicates that the
current ratio shows an overly optimistic result in the measurement of liquidity and
it may be misleading for the decision makers about the enterprise.

Within the scope of the research, the lowest liquidity ratio was 0,21 and the
highest liquidity ratio was 6,40 and 1,32. On the other hand, the critical needs-cash
coverage ratio of the enterprises was realized between -0,37 and 1,28 and the average
of the sector was 0,25. When the values of these two ratios are compared, it is seen
that the liquidity ratio is quite high compared to the critical needs-cash coverage
ratio. Considering only the liquidity ratio in the liquidity evaluation of the enterprises,
it may lead to a misconception that businesses have the ability to fulfil their short-
term obligations.
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Research findings show that total asset / total debt ratios of enterprises have
quite high values compared to cash flow / total debt ratios. These high values mean
that the financial structures of the enterprises are strong and capable of fulfilling
their long-term debt obligations. However, the values of cash flow / total debt ratios
indicate that enterprises cannot provide sufficient cash flow to meet their future debt
obligations. When the interest coverage ratio and the cash flow-interest coverage ratio
are compared with the minimum, maximum values, averages and standard deviation
values, it is seen that the traditional ratios have higher values. In addition, according
to the findings of the research, the correlation data measuring the strength of the
relationship between the paired ratios show that there is a positive correlation
between the interest coverage ratio and cash flow-interest coverage.

The traditional ratios and the cash flow ratios which measure the solvency,
constitute the paired data set of the research. It was tested whether there was a
significant difference between traditional and cash flow ratios by using the paired
sample t-test. According to the results of the analysis, there is a significant difference
between the current ratio and the cash flow ratio. Furthermore, the fact that the
average of the current ratio (2,01) is above the average of the cash flow ratio (0,00)
supports this result. Similarly, there is a significant difference between the liquidity
ratio and the critical-needs cash coverage ratio. The average liquidity ratio (1,32) is
above the average of the critical-needs cash coverage ratio (0,25) and so it supports
this result. The results of analysis show that there is a significant difference between
total asset / total debt ratio and cash flow / total debt ratio from operating activities.
The average of total asset / total debt ratio (3,22) is above the average of cash flow /
total debt ratio from operating activities (0,04) and this supports result of the
analysis. However, the results of analysis show that there is no significant difference
between the interest coverage ratio and the cash flow-interest coverage ratio.

Findings of the research showed that there is a significant difference between
the current ratio and cash flow ratio and liquidity ratio and critical needs-cash
coverage ratio in liquidity measurement and also there is a significant difference
between total asset / total debt ratio and cash flow / total debt ratio in solvency
measurement parallel to the research finds of Atieh (2014), Billah et al. (2015) and
Tin et al. (2017). However, according to the findings of the analysis, it was found that
there is no significant difference between the interest coverage ratio and the cash
flow-interest coverage ratio in the measurement of long-term debt solvency.

The descriptive statistics and hypothesis tests related to the results of the
research revealed that the traditional accrual-based ratios obtained from the balance
sheet and income statement and the cash-based cash flow ratios obtained from the
cash flow statement give different results in the assessment of liquidity and solvency.
Using traditional ratios in measuring the liquidity and solvency of enterprises,
especially in assessing their ability to meet future obligations, may be misleading to
business decision-makers. As expressed by Carslaw and Mills (1991), Zeller and
Stanko (1994), Kirkham (2012), Atieh (2014), Barua and Saha (2015), Billah et al.
(2015) and Tin et al., it would be appropriate to use cash flow ratios together with
traditional ratios in order to assess the strengths and weaknesses of enterprises more
extensively.
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1. Giris

Finansal oranlar, isletmelerin finansal performanslarinin degerlendirilmesinde
uzun yullardir kredi verenler, yatirimcilar ve yoneticiler tarafindan kullanilmaktadir.
Finansal tablolarda yer alan verilerin kullanilmas: ile hesaplanan finansal oranlar,
s6z konusu finansal tablolara gore, isletmeyle ilgili daha ayrintili degerlendirme
yapilmasina imkan saglamaktadir. Finansal oranlar kullanilarak, isletmenin borg¢
6deme guicl, faaliyetlerinin verimliligi ve karliligi analiz edilmektedir. Temel finansal
tablolar olan bilanco ve gelir tablosundan elde edilen bu oranlar, geleneksel oranlar
olarak tanimlanmaktadir. Ancak son yillarda, bor¢ 6deme glicintn 6lctilmesinde,
geleneksel oranlarin yani sira, nakit akis tablosundan elde edilen, nakit akis oranlar:
da kullanilmaktadir. Nakit akis oranlari, isletmelerin devam eden finansal
yuktmlulikleri ile gelecekteki faaliyetlerine iliskin finansal ytiktmlultkleri icin nakit
yaratma gliciinti ortaya koymaktadir.

Calismada, bor¢ 6deme gliciniin degerlendirilmesinde kullanilan geleneksel
oranlar ile nakit akis oranlarinin karsilastirilmasi amacglanmistir. Bu amaca uygun
olarak, oncelikle bor¢c 6deme gliciinu 6lcen geleneksel oranlar ve nakit akis oranlar:
hakkinda bilgi verilmis, daha sonra Borsa Istanbul’da islem géren, Imalat Sanayii’nin
Dokuma, Giyim Esyasi ve Deri alt sektértinde yer alan ve verilerine ulasilan 22
isletmenin, bes yillik déneme ait finansal tablo verileri kullanilarak, geleneksel
oranlar ve nakit akis oranlari hesaplanmistir. Arastirmaya konu olan, geleneksel
oranlar ve nakit akis oranlari, eslestirilmis Orneklem t-testi analiz yontemi
kullanilarak karsilastirilmis olup, elde edilen bulgular degerlendirilmistir.

2. Literatiir incelemesi

Nakit akis oranlari, nakit esasina dayali olarak nakit akis tablosu verileri
Uzerinde uygulanan oranlar olup, literatirde uzun yillardir farkli acilardan ele
alinmistir.

Nakit akis oranlarini sistematik olarak siniflandiran ilk calismalardan birini
gerceklestiren Carslaw ve Mills (1991), nakit akis oranlarinin, bilango ve gelir
tablosundan elde edilen geleneksel oranlara gére daha gercekci sonuclar verdigini
iddia ederek, nakit akis oranlarini; bor¢ 6deme giiciini 6lcen oranlar ve gelirlerin
kalitesini 6lcen oranlar olmak Uzere iki grupta siniflandirmislardir. Benzer sekilde,
Giamino ve Mielke (1993), nakit akis oranlarinin, isletmenin finansal glictintin ve
karlhiliginin 6lctilmesinde, daha faydal bilgi sagladigini ifade ettikleri calismalarinda,
belirledikleri dokuz nakit akis oranini, isletmenin nakit akislarinin yeterliligini 6lcen
“yeterlilik” oranlar1 ve isletmenin gecmis dénemlere ve diger isletmelere gére nakit
akis1 yaratma becerisini 6lcen “yetkinlik” oranlar: olarak siniflandirmislardir. Mills ve
Yamamura (1998) ise, nakit akis oranlarin1 iki genel kategoriye gore
gruplandirmislardir. Buna goére, birinci grup nakit akis oranlari, isletmenin
devamliliginin gostergesi olan kisa ve uzun vadeli bor¢ 6deme glictinti 6lcen oranlar
ve ikinci grup oranlar ise, isletmenin finansal gliciintin devamliligini 6lcen oranlardir.
Ayrica, nakit akis oranlarinin isletmenin devam eden finansal yuktmltliklerini ve
faaliyetlerine iliskin yuktmlultiklerini karsilayabilme becerisini gosterdigini
belirtmektedirler.

Bazi arastirmacilar nakit akis oranlarini kullanarak isletmelerin finansal
performanslarint degerlendiren c¢alismalar gerceklestirmislerdir. Yilmaz (1999)
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“[sletmelerin Finansal Yénetiminde Nakit Akis Rasyo Analizi” baslikli calismasinda,
varsayimsal bir isletmenin finansal tablolari Uizerinde nakit akis oran analizi
gerceklestirmis ve nakit akis oranlarini yorumlamistir. Benzer bir calismada Uyar
(2008) literattirde cok kullanilan nakit akis oranlarini ele almis ve 6rnek bir
uygulama ile oranlarin yorumlar: ve agiklamalar: yapilmistir. Gllec¢ ve Bektas (2019)
se, “Cash Flow Ratio Analysis: The Case of Turkey” bashkl calismalarinda, likidite,
karhlik ve finansal yap1 alanlarinda sekiz temel nakit akis oranini ve geleneksel on
finansal orani1 kullanarak nakit akis tablosunun, finansal performansin
degerlendirmesindeki glicini ortaya koymay:r amaclamislardir. Calisma
kapsaminda, 2008- 2017 yillar1 arasinda Borsa Istanbul’da, 7 alt sektérde faaliyet
gosteren 107 Imalat Sanayi isletmesinin verilerini kullanilmis ve sonuc olarak,
isletmelerin  faaliyetlerini  stGrdirmeleri konusunda yeterli nakit akis:
saglayamadiklar: ve dustik gelir kalitesi sergiledikleri tespit edilmistir.

Literatirde nakit akis oranlarinin finansal basarisizligin tespitinde
kullanilmasina yo6nelik calismalar da s6z konusudur. Jooste (2007), nakit akis
oranlarinin finansal basarisizligin tahmininde kullanilabilirligini arastirmis ve bu
sebeple iflas etmis on isletmenin, bes yila ait verileri tizerinde nakit akis oranlarini
kullanarak degerlendirme yapmistir. S6z konusu calismada karsilastirma
yapabilmek icin ayni sektoérde faaliyet gosteren iflas etmemis isletmelerinin nakit akis
oranlar1 da calismaya dahil edilmistir. Arastirma bulgulari, nakit akis oranlarinin,
finansal basarisizligin 6lctilmesinde belirleyici oldugunu ve finansal basarisizligin en
onemli gostergesinin ise “nakit akislarinin borca orant” oldugu goéstermistir. Bhandari
ve Iyer (2013) ise, finansal basarisizligin tahmininde, cogunlukla nakit akis
oranlarinin kullanildigi bir model olusturmay:1 amaclayarak ve calismalarinda elli
iflas etmis isletme ile elli iflas etmemis isletmenin verilerini karsilastirmislardir.
Arastirma bulgulari, s6z konusu modelin finansal basarisizligin tespitinde cok
basarili oldugunu géstermistir.

Bunlarin yanisira, literattirde nakit akis oranlari ile tahakkuk esaslh geleneksel
oranlarin karsilastirildigi cok sayida calisma bulunmaktadir. Laitinen (1994), iflas
etmis kirk isletmenin iflas etmeden 6nceki bes yila ait verileri ile iflas etmemis kirk
isletmenin ayni1 déneme ait verilerini kullanarak, geleneksel oranlar ile nakit akis
oranlarini karsilastirmistir. Calismada, isletmelerin iflas gdstergesi olarak geleneksel
oranlarin, nakit akis oranlarina gére daha gercekci sonuclar verdigi sonucuna
ulasilabilmistir. Ayni dénemde, Zeller ve Stanko (1994), ticari bir igsletmenin verilerini
kullanarak, geleneksel oranlar ve nakit akis oranlarini, faktér analizi yéntemi ile
karsilastirmis, isletmelerin 6deme glictintin analizinde nakit akis oranlarinin da yer
almasinin gerekliligini savunmuslardir.

Nakit akis oranlari ile geleneksel oranlarin karsilastirildig: bir diger calisma da
Ryu ve Jang (2004) tarafindan otel isletmeleri Utzerinde gerceklestirilmistir.
Calismada, otel isletmelerinin bes yillik dénemine ait finansal performanslari,
geleneksel oranlar ve nakit akis oranlari kullanilarak incelenmis ve arastirma
bulgulari, kisa vadeli bor¢ 6deme giicinin 6lctilmesinde, nakit akis oranlarina ait
sonuclarin geleneksel oranlarin sonuclarindan farkli oldugunu goéstermistir. Benzer
sekilde, Kirkham (2012) ayni1 sektorde faaliyet gésteren yirmi bes isletmenin bes yillik
doneme ait geleneksel oranlari ile nakit akis oranlarini karsilastirmistir. Arastirma
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sonuclarina gore, isletmelerin kisa vadeli bor¢ 6deme glcintn o6lctilmesinde,
geleneksel oranlar ile nakit akis oranlarinin farkli sonuclar verdigi tespit edilmistir.
Atieh (2014)’in, yedi buyuk ila¢ firmasimi likidite acisindan degerlendirdigi
calismasinda, tahakkuk esasli oranlar ile nakit akis oranlari karsilastirilmistir.
Arastirma bulgulari, bilanco ve gelir tablosu verilerinden elde edilen geleneksel
oranlarin sonugclar: ile nakit akis tablosundan elde edilen nakit akis oranlarinin
sonuclart arasinda farkliliklar oldugunu gostermistir. Calismada sonug¢ olarak,
isletmelerin kisa vadeli bor¢ 6deme gliciintin degerlendirilmesinde sadece geleneksel
oranlarin kullanilmasinin, yanlis kararlar alinmasina neden olabilecegine dikkat
cekilmis ve geleneksel oranlarin, nakit akis oranlar1 ile karsilastirilmas: tavsiye
edilmistir.

Barua ve Saha (2015), borsada kayith isletmelerin gelecekteki nakit akislarinin
tahmininde, gelir tablosu ve bilanco verileri ile nakit akis tablosu verilerinin gticiinti
karsilastirmay1 amaclamislardir. Bu kapsaminda, isletmelerin geleneksel oranlar ve
nakit akis oranlari hesaplanmistir. Calismanin sonucunda, isletmenin gelecekteki
nakit akislarini tahmin etmek tizere, nakit akis oranlarinin geleneksel oranlar ile
birlikte kullanilabilecegini, ayrica nakit akis oranlarinin, geleneksel oranlara gore
isletmenin durumuna iliskin daha gercekci bir resim ortaya koydugunu ifade
etmislerdir. Billah vd. (2015) de, ¢ farkl sektoérde faaliyet gosteren isletmelerin kisa
vadeli 6deme glctnt degerlendirmek tzere, geleneksel oranlar ile nakit akis
oranlarini karsilastirdiklar1 calismalarinda, s6z konusu iliskinin glicint 6l¢gmek
lUzere korelasyon analizi ve eslestirilmis Orneklem t-testi yodntemlerini
uygulamislardir. Analiz sonuclari, geleneksel oranlar ile nakit akis oranlari arasinda
istatistiksel olarak pozitif anlamli bir iliski olmadigini gdstermistir. Sonug¢ olarak,
kisa vadeli bor¢ 6deme glclinlin belirlenmesinde sadece geleneksel oranlarin
kullanilmamasinin gerektigi tavsiye edilmistir. Benzer bir calisma da Tin vd. (2017)
tarafindan Vietnam borsasina kayith isletmeler tizerinde gerceklestirilmistir. Calisma
kapsaminda yer alan isletmeler likidite acisindan degerlendirilmis ve tahakkuk esash
oranlar ile nakit akis esash oranlar arasinda bir iliski olup olmadig1 arastirilmistir.
Arastirma sonuclari, cari oran ile nakit akis orani ve nakit karsilama orani ile asit-
test orani arasinda istatistiksel olarak farklilik oldugunu goéstermistir.

3. Bor¢ Odeme Giiciiniin Olciilmesinde Kullanilan Oranlar

Isletmelerin bor¢c 6deme giici uzun yillardir, geleneksel olarak finansal
analizde kullanilan oranlarla 06lctilmektedir. Bu oranlardan likidite oranlari,
isletmelerin kisa vadeli yaiktmlultkleri ile ilgili olup, mali yap: oranlar1 ise uzun
vadeli yuktumlultkleriyle ilgilidir.

So6z konusu oranlar, isletmelerin tahakkuk esasli olarak diizenlenen temel mali
tablolari, bilanco ve gelir tablosunda yer alan finansal veriler kullanilarak
hesaplanmaktadir. Bilancoda yer alan finansal veriler gerceklesmis, gecmis
faaliyetlerden elde edilmis olup, isletmenin diizenlendigi andaki finansal durumunu
gosterir. Gelir tablosu ise, isletmenin belli bir dénem icinde gerceklestirdigi isletme
faaliyetlerinden elde ettigi gelirleri ve ilgili giderleri raporlamakta, yatirim ve finansal
faaliyetlerine iliskin verileri icermemektedir. Ayrica, gelir tablosunda nakit hareketi
yaratmayan gelirler ve giderler de yer almakta ve bu nedenle gelir tablosu isletmenin
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gercek nakit pozisyonunu yansitmamaktadir (Arnold vd, 2018: 49; Barua ve Saha,
2015: 232).

Isletmenin kisa vadeli bor¢ 6deme giiclinii genel olarak 6lcen likidite orani, cari
orandir. Cari oran, cari varliklarin kisa vadeli yabanci kaynaklara bélinmesiyle
hesaplanmaktadir. Cari oran, doénen varliklarin, kisa vadeli yabanci kaynaklari
karsilayabilme glicinti géstermektedir. Oranin, genel kabul gormus degeri 2 olup
(Akgi¢, 2008: 407), bu durum genel ekonomik kosullara, isletmenin icinde
bulundugu sektoére ve isletmenin yoénetim yaklasimina goére farklilasmaktadir.
Isletme icin cari oranin en uygun degeri, isletmenin gecmis verilerine bagh olacak
sekilde standart bir deger olarak belirlenebilecektir.

Ancak, cari oranin, igsletmenin gercek likidite pozisyonunu belirleyebilmek icin
asit-test oramni ile birlikte kullanilmasi daha dogru olacaktir (Nyabwanga vd., 2013:
0). Asit-test orani, isletmenin acil likidite durumunu 6l¢mektedir. Oran, en likit
varliklarin, kisa vadeli yabanci kaynaklarla karsilastirilmasi ile hesaplanmaktadir
(Atieh, 2014: 148). Asit test orani; cari varliklar icinde likiditesi nispeten diistik olan
stoklarin, cari aktiflerden cikartilmasiyla bulunur. Cunkt bor¢larin 6denmesi
sirasinda stoklarin likit hale gelmesi zaman alacaktir. Asit-test orani icin belirlenmis
standart deger, oranin 1 ya da 1’ den btiyltk olmasidir (Okka, 2006: 87).

Cari ve asit-test oranlari, likiditenin 6l¢iimtinde, hesaplandig andaki durumu
gosterdiginden “statik” Olciim araclar1 olup, isletmenin kisa vadeli bor¢ 6deme
glcliniin devamliginin 6lcimuinde yetersiz kalmaktadir. Kisa vadeli bor¢ 6édenme
guctinin devamliligl, isletmenin yuktmltluklerini nakit akislarini kullanarak
karsilayabilme becerisi ile él¢tilebilir (Lancaster vd., 1998: 28). Ozellikle isletmenin
kisa vadeli bor¢ 6deme glicini gésteren “likidite” ve uzun vadeli yuktmlultklerini
yerine getirebilme becerisini ifade eden “gelecekte nakit yaratma gtictine” iliskin
veriler, nakit akis tablosunda sunulmaktadir.

Nakit akis tablosu, isletmenin operasyonel, yatirim ve finansman faaliyetlerine
iliskin ek bilgiler saglayarak, bilanco ve gelir tablosunu tamamlamaktadir (Williams
vd., 2008: 575). Nakit akis tablosu verileri kullanilarak olusturan “nakit akis
oranlar?” nin, geleneksel bilanco ve gelir tablosu oranlarn ile birlikte kullanilmasi,
isletmenin kisa ve uzun vadeli bor¢c 6deme glicintin (Glicenme ve Arsoy: 2006: 67)
ve finansal olarak gliclti ve zayif yonlerinin belirlenmesi acisindan daha anlaml
olacaktir (Carslaw ve Mills, 1991: 63). Nakit akis oranlari, nakit akis tablosu verileri
kullanilarak, nakit esasina gore hesaplanan oranlardan olusmaktadair.

Kisa vadeli bor¢ o6deme glcunin o6lcilmesinde kullanilan nakit akis
oranlarindan "faaliyet nakit akis orant” (operating cash flow ratio); faaliyetlerden elde
edilen nakit akislarinin, cari borglara oranlanmasiyla hesaplanmaktadir. Faaliyet
nakit akis orani, isletmenin belli bir donem araliginda, ne kadar nakit yaratigini test
etmektedir. Ayrica, kisa vadeli yukumlaltikleri ile karsilastirarak, isletmenin
yukumluliklerini karsilayabilmek icin ne kadar kaynak elde edebilecegine dair daha
dinamik bir resim sunmaktadir (Ryu ve Jang, 2004: 17; Mills ve Yamamura, 1998:
55).

[sletmenin mevcut nakit akislar ile nakit yaratma ve cari yukumlultiklerini
karsilama becerisini ortaya koyan bir diger nakit akis orani, “acil ihtiyac¢-nakit
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karsuama orani” (Critical needs cash coverage ratio)’ dir. Bu oran, faaliyetlerden elde
edilen nakit akislari ile faiz 6demelerinin, kisa vadeli yabanci kaynaklar ile faiz ve kar
pay! 6demelerinin toplamina oranlanmasi ile hesaplanmaktadir (Kirkham, 2012: 3).
Acil ihtiyac-nakit karsilama orani, isletmenin kisa vadeli borclar: ile kar pay: ve faiz
o0demelerini karsilama glicint 6l¢cmektedir (Tin vd., 2017: 14).

Isletmenin uzun vadeli ytiktimltltiklerini yerine getirme becerisini élcmekte
kullanilan geleneksel oranlar, bilancoda yer alan tutarlar dogrultusunda
hesaplandigindan, isletmenin uzun vadeli bor¢ 6deme glicint anlik olarak ortaya
koymaktadir. Bu oranlardan en yaygin olarak kullanilani, toplam borcun, toplam
varliklara oranidir (Tuncel vd., 2012: 31). Buna karsin, nakit akis oranlari,
isletmenin devam eden finansal yukumldltklerine ve faaliyetlerine iliskin
yuktmltliklerini yerine getirme becerisinin Ol¢ctilmesinde yani, isletmenin uzun
vadedeki mali glictintin belirlemesinde daha gercekci sonuclar verecektir. Nakit akis
tablosundan elde edilen ve isletmenin gelecekteki bor¢ yukumltltklerini
karsilayabilme becerisini test eden nakit akis orani, faaliyetlerden elde edilen nakit
akislarinin, toplam bor¢ tutarina oranlanmasiyla bulunur (Mills ve Yamamura, 1998:
58).

Isletmenin uzun vadeli bor¢c édeme giictiniin belirlenmesinde kullanilan bir
diger geleneksel oran, faiz karsilama oranidir. Faiz karsilama orani, vergi ve faiz
oncesi karin (EBIT), faiz 6demeleri ile karsilastirilmasiyla hesaplanmakta ve
isletmenin uzun vadeli bor¢ 6deme glictint, gelir tablosu verilerine gbre ortaya
koymaktadir. Bor¢ kullanmak, faiz yikd getirmekte olup, s6z konusu oran,
isletmenin faiz yuktmlultigint karsilama gtictinti 6lcmektedir (Robinson vd., 2004:
241). Ancak, geleneksel faiz karsilama orani, tahakkuk esasl olarak hesaplanmig
gelirleri dikkate aldigindan, isletmenin faizleri karsilama gictint tam olarak
yansitmamaktadir (Zeller ve Stanko, 1994: 52). Bu nedenle, nakit cikisi
gerektirmeyen giderleri kapsayacak sekilde hesaplanmis kazanci dikkate alan ve
nakit akis tablosu kullanilarak olusturulan “nakit faiz karsilama orant”, isletmenin
gercek anlamdaki faiz 6deme glicinti gostermekte olup (Mills ve Yamamura, 1998:
58) isletmenin mali glicinlin degerlendirilmesi acisindan 6nemlidir (Bhandari ve
Iyer, 2013: 670).

4. Arastirmanin Metodolojisi

Calismanin bu boélimunde arastirmanin amaci, kapsami, hipotezleri ve
uygulanan arastirma yontemi hakkinda bilgiler verilecektir.

4.1. Arastirmanin Amaci ve Kapsami

Arastirmanin amaci, isletmelerin kisa vadeli ve uzun vadeli bor¢c 6deme
glctintin 6lctlmesinde, bilanco ve gelir tablosundan elde edilen geleneksel oranlar
ile nakit akis tablosundan elde edilen nakit akis oranlari arasinda fark olup
olmadigini ortaya koymaktir. Arastirmanin amacina uygun olarak asagidaki
arastirma hipotezleri olusturulmustur;
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H1: Likidite 6lcimutinde Cari Oran ile Nakit Akis Orani arasinda anlamli bir
fark vardir.

H2: Likidite 6lctiimiinde Asit-Test Orani ile Acil Ihtiyac Nakit Karsilama Orani
arasinda anlaml bir fark vardir.

H3: Uzun vadeli bor¢ 6deme glictintin 6lcimuinde Toplam Varlik/Toplam Borg¢
Orani ile Isletme Faaliyetlerinden Nakit Akisi/Toplam Bor¢ Orani arasinda anlaml
bir fark vardir.

H4: Uzun vadeli bor¢ 6deme gliciintin 6lcimuinde Faiz Karsilama Orani ile
Nakit Akis- Faiz Karsilama Orani arasinda anlamli bir fark vardir.

Son yillarda yasanan finansal krizler, tilkelere rekabet ve istihdam avantaji
saglayan “tiretim” in 6nemini artirmis ve beraberinde de imalat sektértint 6n plana
cikarmistir. Bu nedenle, arastirmada Borsa Istanbul’da islem géren, Imalat
Sanayii'nin Dokuma, Giyim Esyasi ve Deri alt sektoértinde yer alan ve verilerine
ulasilan 22 isletme ele alinmistir. S6z konusu isletmelerin, bes yillik (2013- 2017)
doneme ait bilanco, gelir tablosu ve nakit akis tablosu verileri kullanilarak,
arastirmaya konu olan oranlar hesaplanmistir.

4.2. Arastirmanin Yontemi

Arastirma kapsaminda, igletmelerin kisa ve uzun vadeli bor¢ 6deme gliciiniin
O0lcimu baglaminda karsilastirilan, bilanco ve gelir tablosundan elde edilen
tahakkuk esasl “geleneksel oranlar” ile nakit akis tablosundan elde edilen nakit
esash “nakit akis oranlar”, Mills ve Yamamura (1998); Ryu ve Jang (2004); Kirkham
(2012); Billah vd. (2015) ve Tin vd. (2017) tarafindan yapilan calismalardan adapte
edilmistir. Bu oranlarin nasil hesaplandigi Tablo 1 ‘de sunulmustur.

Tablo 1: Geleneksel ve Nakit Akis Oranlar1

Geleneksel Oranlar Nakit Akis Oranlar:
Oran Formiil Oran Formiil
Cari Oran Dénen Varhiklar Nag;;ﬁi{@ isletme Faaliyetlerinden Nakit Akislart
Kisa Vadeli Yabanci Kaynaklar Kisa Vadeli Yabanci Kaynaklar
. Acil-Thtiyac
gi;t;re“ Dénen Varliklar — Stoklar Nakit Karsilama Nakit Akiglar, + Finansman Gideri
Kisa Vadeli Yabanci Kaynaklar Orani Kisa Vadeli Yab. Kayn + Finansman Gideri + Kar Pay1

Top. Varlik/ Nakit Akis/

Top. Bor Toplam Varliklar Toplam Borg Isletme Faaliyetlerinden Nakit Akislart
P- ¢ Toplam Yabanci Kaynaklar Orani Toplam Yabanci Kaynaklar
Faiz Nakit Akis-Faiz
Karsilama Vergi ve Faiz Oncesi Kar Karsilama Nakit Akislart + Finansman Gideri + Vergi
Oram Finansman Gideri Oramni Finansman Gideri

Kaynak: Mills ve Yamamura, 1998: 55- 58; Ryu ve Jang, 2004: 20; Kirkham, 2012: 3; Billah vd., 2015: 9
ve Tin vd., 2017: 14.
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Arastirmada, verilerin analizinde tanimlayict istatistikler ve eslestirilmis
orneklem t-testi kullanilmistir. Tanimlayici istatistikler, arastirma Orneklemine
iliskin verileri 6zetlemektedir. Eslestirilmis 6rneklem t-testi ise, 6rneklemde yer alan
isletmelerin eslestirilmis geleneksel oranlari ile nakit akis oranlari arasindaki
farkliligi analiz etmek icin kullanilmistir. Eslestirilmis 6érneklem t-testi, farkl iki sart
altinda elde edilen sonuclarin farkli olup olmadigini arastirmak icin kullanilan bir
analiz teknigidir (Altunisik vd., 2012: 195).

5. Arastirma Bulgular
Calismanin bu béltimutinde, arastirma bulgularina iliskin tanimlayici istatistikler ve
hipotez testi sonuclari ele alinacaktir.

5.1. Tanmimlayici Istatistikler
Arastirma o6rnekleminde yer alan isletmelerin geleneksel ve nakit akis oranlarina
iliskin tanimlayici istatistik degerleri, birbiriyle eslestirilen oranlar bazinda
degerlendirilmistir.

Tablo2. Cari Oran ve Nakit Akis Oran1 Tanimlayici istatistikleri

Oranlar N Minimum | Maksimum | Ortalama | Standart Sapma
Cari Oran 110 0,67 7,56 2,0087 1,65451
Nakit Akis Oran1 | 110 -0,55 1,43 0,0580 0,36916

Arastirma kapsamindaki 22 isletmenin bes yillik déneme ait cari oran ve nakit
akis oranlarinin minimum, maksimum degerleri, ortalamalar: ve standart sapma
degerleri Tablo 2’de 6zetlemistir. Isletmelerin cari oranlarinin deger araligi 0,67 ile
7,56 olarak gerceklesmis olup, sektdér ortalamasi ise 2’dir. Sektor ortalamasi,
literatiirde cari oran icin belirlenmis genel kabul gérmuis degere esit olmustur.
Ancak, tablodan goéruldtgt gibi, bazi isletmelerin cari oran degerleri sektor
ortalamasi ve cari oranin standart degerinin altinda kalmais, bazilari ise cok Gstiinde
degere sahip olmuslardir. Diger yandan,
ortalamasi 0,06 olarak gerceklesmis olup, cari oran ortalamasinin altinda kalmistir.
Bunun nedeni, cari oranin bilangonun diizenlendigi tarihteki verilerden elde edilmig
statik bir deger olmasi, buna karsin nakit akis oranin belli bir dénem icin
faaliyetlerden elde edilen nakit verilerinden elde edilmis olmasidir. Cari oran ile nakit
akis orani arasindaki bu farklilik, cari oranin likidite 6lcimtinde gereginden fazla
iyimser bir sonu¢ gosterdigini ortaya koymakta olup, isletme ile ilgili karar vericiler
acisindan yaniltici olabilecegini gdstermektedir.

isletmelerin nakit akis oranlarinin

Tablo 3: Asit-Test Orani ve Acil-ihtiya¢ Nakit Akis Orani Tanimlayic: istatistikleri

Oranlar N Minimum | Maksimum | Ortalama | Standart Sapma
Asit-Test Orani 110 0,21 6,40 1,3160 1,50842
Acil-Ihtiyag Nakit | ,,, | 37 1,28 0,2526 0,32421
Karsilama Orani
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Tablo 3’ de isletmelerin bes yillik déneme ait asit-test ve acil ihtiyac-nakit
karsilama oranlarinin minimum, maksimum degerleri, ortalamalari ve standart
sapma degerleri sunulmaktadir. Asit-test orani, cari orana goére daha hassas bir
likidite olcutuadur. Cunkl, asit-test orani hesaplanirken, doénen varliklar icinde
nakde déntisiim hizi en diistik olan stoklar dahil edilmez. Isletmelerin, kisa vadeli
borclarini zamaninda 6deyebilmeleri icin stoklara bagimli olmalar1 nedeniyle, kisa
vadeli bor¢ Odeme glclnln belirlenmesinde stoklarin dénen varliklardan
cikarilmasi, daha hassas bir degerlendirme yapma imkéani saglar. Arastirma
kapsaminda, isletmelerin en dustik asit-test orani, 0,21, en ytuksek asit-test orani
6,40 ortalamalar1 ise 1,32 olarak gerceklesmistir. Diger yandan, isletmelerin acil
ihtiyac-nakit karsilama orani -0,37 ile 1,28 arasinda gerceklesmis ve sektoériin
ortalamasi ise 0,25’ dir. S6z konusu iki oranin degerleri karsilastirildiginda, asit-test
oraninin, acil ihtiyac-nakit karsilama oranina gore oldukca ytiksek degerlerde oldugu
gortilmektedir. Isletmelerin likidite acisindan degerlendirilmesinde, sadece asit-test
oraninin dikkate alinmasi isletmelerin kisa vadeli yuktumlultklerini karsilama
glicline sahip olduguna dair bir gortis olusturmaktadir. Ancak, isletmelerin acil
ihtiyac-nakit karsilama oranlar1 degerlendirildiginde, kisa vadeli yuktmlultklerini
karsilamada yeterli nakit yaratma glclne sahip olmadiklarina dair bir sonuca
ulagsmak mUumkUn olacaktir.
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Tablo 4: Toplam Varlik/Toplam Borg ve Nakit Akis/Bor¢ Orani Tanimlayici istatistikler

Oranlar N Minimum | Maksimum | Ortalama | Standart Sapma
Top. Varlik/Top. Bore¢ 110 1,23 21,20 3,2193 4,21682
Nakit Akis/Top. Bor¢ | |, | 59 1,27 0,0371 0,32009
Orani

Uzun vadeli bor¢ 6deme gtictinti geleneksel olarak 6lcen toplam varlik/ toplam
bor¢ oraninin ve nakit esash nakit akis/toplam borc¢c oraninin, 22 isletme icin
gerceklesmis en yuksek ve en dustk degerleri ve ortalamalari Tablo 4’ de
dzetlenmistir. Isletmelerin toplam varlik/toplam bor¢ oranlarinin, nakit akis/toplam
bor¢c oranlarina goére oldukca yuksek degerlere sahip oldugu goérilmektedir. S6z
konusu yuksek degerler, isletmelerin mali yapilarinin glicli ve beraberinde uzun
vadeli bor¢ yukumlultklerini yerine getirebilme yeterliliklerinin oldugu anlamina
gelmektedir. Buna karsin, nakit akis/toplam bor¢ oranlarinin degerleri, isletmelerin
gelecekteki borc yukumlultklerini yerine getirebilmeleri icin yeterli nakit akisi
saglayamadiklarini gdstermektedir. Bu nedenle, isletmelerin uzun vadeli bor¢ 6deme
kapasitesini 6lctilmesinde, olarak hesaplanmis olan isletme
faaliyetlerinden nakit akisi/toplam bor¢ oraninin da dikkate alinmasi daha gercekc¢i
bir degerlendirme yapilmasini saglayacaktir.

nakit esasl

Tablo 5: Faiz Karsilama Orani ve Nakit Akig-Faiz Karsilama Oran1 Tanimlatic: istatistikleri

Oranlar N Minimum | Maksimum | Ortalama | Standart Sapma
Faiz Kargilama | |, | ¢ 671,00 | 32,2399 142,68070
Orani

Nakit Akig-Faiz | |, | 53¢ 425,60 | 20,8020 90,43898
Karsilama Orani
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Faiz karsilama orani ve nakit akisi-faiz karsilama orani, isletmelerin faiz
giderlerini karsilama oranini gdstermektedir. Isletmeler faiz yukimlaltklerini
karsiladiklar: stirece borcglarini gevirebilecek ve yenileyebileceklerdir (Karapinar ve
Zaif, 2018: 338). Geleneksel faiz karsilama orani, isletmelerin vergi ve faiz 6éncesi
karinin, faiz ytktmluliklerini karsilayabilme becerisini 6lcmektedir. Ancak, kar
rakamlari nakit hareketi yaratmayan gelir ve gider unsurlarimi icinde
barindirdigindan, isletmelerin faiz  6demelerini gerceklestirme  becerinin
olctilmesinde, nakit akiglari ile faiz giderlerinin karsilastirildig: nakit akis oranlarinin
da dikkate alinmasi yerinde olacaktir. Tablo S’te isletmelerin bes yillik doneme ait
geleneksel faiz karsilama oranlari ile nakit akis-faiz karsilama oranlari sunulmustur.
fliskili oranlarin, minimum, maksimum degerleri, ortalamalar1 ve standart sapma
degerleri karsilastirildiginda, geleneksel oranlarin daha ytksek degerlere sahip
oldugu gortlmektedir. Bunun yanisira, arastirma sonuclarina gore, eslestirilmis
oranlar arasindaki iligkinin glictinii 6l¢cen korelasyon verileri, faiz karsilama orani ile
nakit akisi-faiz karsilama arasinda +1 toplam pozitif yonde bir iliski oldugunu
gostermektedir.

5.2. Hipotez Testleri

Arastirmanin hipotezleri, eslestirilmis 6rneklem t-testi (paired sample t-test)
kullanilarak analiz edilmigtir. Calisma kapsamimdaki isletmelerin bor¢ 6deme
glictinil 6lcen geleneksel oranlar: ile nakit akis oranlari, arastirmanin eslestirilmis
veri setini olusturmaktadir. Eslestirilmis 6rneklem t-testi kullanilarak geleneksel
oranlar ile nakit akis oranlarinin arasinda anlamli bir fark olup olmadig test
edilmistir. Analiz sonugclarn asagidaki gibidir;

H 1: Likidite 6lcimtinde Cari Oran ile Nakit Akis Orani arasinda anlamli bir
vardir.

Tablo 6: Cari Oran ve Nakit Akig Oraninin Esglestirilmis Orneklem Testi

Eslestirilmis Farkliliklar
%95 sig
Oranlar Standart Giiven Aralig: t ol
Ortalama S;:n‘::t Hata (2-tailed)
P Ortalamas: | Alt Smir | Ust Simir

o

E

B Cari Oran-

@ Nakit Akis 1,95065 1,53053 0,32631 1,27205 2,62925 5,978 0,000

& Orani

=

i

Tablo 6’da gortldtgu gibi, hipotez 1 kabul edilmistir (p< 0,05). Bu durumda,
analiz sonuglar1 cari oran ile nakit akis orani arasinda anlamli bir fark oldugunu
gostermektedir. Tablo 2’de, cari oranin ortalamasinin (2,01) nakit akis oraninin
ortalamasinin (0,06) tistlinde olmasi1 s6z konusu analiz sonucunu desteklemektedir.
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H 2: Likidite dlctimtinde Asit-Test Orani ile Acil Thtiyac Nakit Karsilama Orani
arasinda anlaml bir fark vardir.

Tablo 7: Asit Test Orani ile Acil- Ihtiyac Nakit Karsilama Oranin Eslestirilmis Orneklem Testi

Eslestirilmis Farkliliklar

Sig.
Orantar Standart o t €
i Aralig (2-tailed)
Erilmg || A Hata Giiven Araligi

Sapma o
Ortalamasi Alt Sinir Ust Sinir

Asit-Test Orani -

Acil-Thtiyag Nakit 1,06348 1,41217 0,30108 0,43735 | 1,68960 | 3,532 0,002
Karsilama Orani

2.Eslestirme

Tablo 7°da goéruldtiga gibi, hipotez 2 kabul edilmistir (p< 0,05). Bu durumda,
analiz sonuclar asit-test orani ile acil- ihtiyac nakit karsilama orani arasinda anlaml
bir fark oldugunu goéstermektedir. Tablo 3’ de, asit-test oranin ortalamasinin (1,32)
acil- ihtiya¢c nakit karsilama oraninin ortalamasinin (0,25) Ustlinde olmasi soz
konusu analiz sonucunu desteklemektedir.

H 3: Uzun vadeli bor¢ 6deme glicintin 6lcimtinde Toplam Varlik/ Toplam Borg¢
Oranu ile Isletme Faaliyetlerinden Nakit Akisi/ Toplam Bor¢ Orani arasinda anlaml

bir fark vardir.

Tablo 8: Toplam Varlik/Toplam Borg ile isletme Faaliyetlerinden Nakit Akis1/Toplam Borg
Oraninin Eslestirilmis Orneklem Testi

Eslestirilmis Farkliliklar
Oranlar —— Standart . %95 5 t Si.g.
Ortalama tandart Hata Giiven Aralig: (2-tailed)
Sapma 1 "
Ortalamasi | A1t §inar | Ust Sinar

‘E’ Top. Varlik/

= Top. Borg-

» | Nakit Akis/ 3,18216 3,98209 0,84898 1,41660 4,94772 3,748 0,001

o

- Top. Borg

5] Orani

]

Tablo 8’da gortldtigu gibi, hipotez 3 kabul edilmistir (p< 0,05). Bu durumda,
analiz sonuclar1 toplam varlik/toplam bor¢ orani ile isletme faaliyetlerinden nakit
akisi/toplam borc¢ orani arasinda anlamli bir fark oldugunu goéstermektedir. Tablo 4’
de, toplam varlik/toplam borc¢ oranin ortalamasinin (3,22), isletme faaliyetlerinden
nakit akisi/toplam bor¢ oraninin ortalamasinin (0,04) Gstiinde olmas1 s6z konusu

analiz sonucunu desteklemektedir.
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H 4: Uzun vadeli bor¢c 6deme glicintin 6lcimiinde Faiz Karsilama Orani ile
Nakit Akis- Faiz Karsilama Orani arasinda anlamli bir fark vardir.

Tablo 9: Faiz Karsilama Orani ile Nakit Akig-Faiz Karsilama Oraninin Eslestirilmis Orneklem Testi

Eslestirilmis Farkliliklar
Oranlar Sig.
Standart Standart ven Arali ¢ (2-ta§led)
Ortalama Sapma Hata Giiven Aralig
P Ortalamasi | Alt Sinir Ust Sunir

o Faiz

] Karsilama

-E Orani- Nakit

2 | Akis -Faiz 11,43791 52,31994 11,15465 -11,75945 34,63527 1,025 0,317
% | Karsilama

9]

< Orani

Tablo 9°da goruldtigt gibi, hipotez 4 reddedilmistir (p= 0,05). Bu durumda,
analiz sonuclar faiz karsilama orani ile nakit akis -faiz karsilama orani arasinda
anlaml bir fark olmadigini géstermektedir.

6. Sonuc

Calismada, isletmelerin bor¢ 6deme glicinun Olctilmesinde finansal analiz
kapsaminda kullanilan geleneksel oranlar ile nakit akis tablosundan elde edilen
nakit akis oranlar1 karsilastirilmistir. Ayni sektér icinde faaliyet gosteren 22
isletmenin, 2013- 2017 arasindaki bes yillik periyoda iligkin; likidite oranlar1 (cari
oran, asit-test orani) ve mali yap1 oranlari (toplam varlik/toplam bor¢ orani, faiz
karsilama orani) ile nakit akis oranlari (nakit akis orani, acil ihtiyac-nakit karsilama
orani, isletme faaliyetlerinden nakit akis/toplam bor¢ orani, nakit-faiz karsilama
orani) hesaplanmistir. Hesaplanan oranlar, eslestirilmis 6rneklem t-testi yontemi
kullanilarak analiz edilmistir. Bu baglamda, arastirmanin amaci kapsaminda
olusturulan hipotezler test edilmistir.

Hipotez testi kapsaminda, hipotez 1, hipotez 2 ve hipotez 4 kabul edilmis,
hipotez 3 ise reddedilmistir. Arastirmanin bulgulari; Atieh (2014), Billah vd. (2015)
ve Tin vd. (2017)’ nin sonuclarina benzer sekilde, likidite 6lcimunde cari oran ile
nakit akis orani ve asit-test orani ile acil ihtiyac-nakit karsilama orani arasinda, uzun
vadeli bor¢ 6deme glctinin Olcimuinde de toplam varlik/ toplam bor¢ orani ile
isletme faaliyetlerinden nakit akisi/ toplam bor¢ orani arasinda anlamli bir fark
oldugu sonucunu ortaya koymustur. Buna karsin, analiz sonuclarina goére, uzun
vadeli bor¢ 6deme glicintin 6lcimutinde, faiz karsilama orani ile nakit akis- faiz
karsilama orani arasinda anlamli bir fark olmadig: tespit edilmistir.

Arastirma sonuclarina iliskin tanimlayici istatistikler ve hipotez testleri,
bilanco ve gelir tablosundan elde edilen tahakkuk esasl geleneksel oranlar ile nakit
akis tablosundan elde edilen nakit esasli nakit akis oranlarinin, bor¢ 6deme gliicinin
degerlendirilmesinde birbirinden farkli sonuclar verdigini ortaya koymustur.
Isletmelerin bor¢ 6deme gliciintin él¢imuinde, 6zellikle gelecekteki ytiktimltiltikleri
karsilayabilme becerisinin degerlendirilmesinde, sadece geleneksel oranlarin
kullanilmasi, isletme ile ilgili karar vericiler acisindan yaniltici olabilecektir. Bu
durumda, Carslaw ve Mills (1991), Zeller ve Stanko (1994), Kirkham (2012), Atieh
(2014), Barua ve Saha (2015), Billah ve digerleri (2015) ve Tin ve digerleri (2017)
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tarafindan da ifade edildigi gibi, isletmelerin glclt ve zayif ydnlerinin daha kapsaml
olarak degerlendirilebilmesi acisindan, geleneksel oranlari desteleyecek sekilde,
nakit akis oranlarinin da finansal analiz kapsaminda kullanilmasi yerinde olacaktir.
Ayni zamanda, nakit akis oranlarinin geleneksel oranlarla birlikte kullanilmasi,
finansal analizin dinamik bir hale gelmesine ve isletme ile ilgili daha dogru tahminler
yapilmasina olanak saglayacaktir.

Calismanin, Borsa Istanbul’da islem goéren ve dokuma, giyim esyasi ve deri
imalat sinai sektdrtinde, verilerine ulasilan 22 isletme Uzerinde gerceklestirilmis
olmasi, sonuclarinin genellestirilmesi acisindan arastirmanin kisitini
olusturmaktadir. Bunun yanisira, uluslararasi literattirde, geleneksel oranlar ile
nakit akis oranlarinin karsilastirildiklar: bircok calisma yer almasina karsin, ulusal
literatirde benzer bir calismaya rastlanmamis olmasi, 6zellikle yerli literattire katk:
saglamasi acisindan bu ¢calismanin 6énemini ortaya koymaktadair.

Bundan sonraki calismalarda, birden fazla sektdre ait verilerin birbiriyle
karsilastirmali olarak ele alinmasi ya da farkli ulkelerdeki ayni sektoérlere ait
verilerinin karsilastirilmasi 6nerilmektedir. Ayrica, geleneksel oranlar ile nakit akis
oranlarinin karsilastirilmasinda daha fazla oranin kullanildigi calismalar da
gerceklestirilebilir.

Bildirim

Bu calismada yayin etigi ve arastirma etigi kurallarina uyulmustur. Calisma intihal denetimine
tabi tutulmustur.

—
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Arastirma Makalesi / Research Article

BITCOIN FIYATINA ETKI EDEN FAKTORLERIN MARS METODU ILE
BELIRLENMESI

Eyyiip Ensari SAHIN!

Oz

Blockchain teknolojisinin aracisiz veri/para transferi gerceklestirmesi ile tiim cevrelerin
gtindemine gelen Bitcoin, bircok yatirnmcinun ilgi odagt olmus ve Bitcoin ’in poptiler olmast ile
bircok kripto para piyasaya stirtilmiistiir. Kripto paralarda fiyat volatilitesinin ytiksekligi hizli
para kazanma arzusu i¢inde olan ve risk istaht yiiksek olan yatinmcilar: fiyat tahminlemesi ve
fiyatlan etkileyen degiskenlerin belirlenmesi noktasinda analiz yapmaya itmistir. Bu calismanin
amact Aralik 2017 itibari ile degeri yaklasitk 20.000 ABD Dolara ulasan ve ytiksek volatilitesi ile
yatinmcelann stirekli gtindeminde olan Bitcoin fiyatina etki eden faktérlerin belirlenmesidir. Bu
amagla calismada literatiirde kullanilan degiskenlere (Altin ve ABD Dolar) ek olarak kiiresel
risklerin (Finansal Baskt Endeksi ve Jeopolitik Risk Endeksi) etkisi de dlctilmeye calisilmustir.
Calisama da Bitcoin fiyati tizerine etki etmesi muhtemel degiskenler Cok Degiskenli
Uyarlanabilir Regresyon Uzarumlari-MARS yéntemi ile analiz edilmistir. Calismada kullanilan
veriler 2012/ 1-2019/ 11 yulan arasinda aylik verilerden olusmaktadiwr. Calismanin sonucunda
kullandan tiim bagimsiz degiskenlerin belirli sartlar altinda Bitcoin fiyatina etki edebilecegi
sonucuna ulasilmistir.

Anahtar Kelimeler: Bitcoin, Jeopolitik Risk Endeksi, Finansal Baskit Endeksi, MARS

DETERMINATION OF FACTORS AFFECTING BITCOIN PRICE BY
MARS METHOD

Abstract

Bitcoin, which has come to the agenda of all circles with the mediation of data/money transfer
by Blockchain technology, has been the focus of interest of many investors and many
cryptocurrencies have been launched with the popularity of Bitcoin. The high price volatility of
the cryptocurrencies has prompted investors with a desire to make fast money and with high
risk appetite to analyze the price estimation and the determination of the variables affecting the
prices. The aim of this study is to determine the factors that affect the price of Bitcoin, which has
a value of approximately 20.000 US Dollars as of December 2017 and which is on the agenda
of investors with its high volatility. For this purpose, in addition to the variables used in the
literature (Gold and US Dollar), the effect of global risks (Financial Pressure Index and
Geopolitical Risk Index) was also measured. Variables likely to affect Bitcoin price in the study
were analyzed by Multivariate Adaptive Regression Extensions-MARS method. The data used in
the study consisted of monthly data between 2012 and 1- 2019/11. As a result of the study, it
is concluded that all the independent variables used may affect the Bitcoin price under certain
conditions.
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Extended Abstract

According to the philosopher Thomass Kuhn, scientific developments are
progressing rather than linear and continuous, with periodic leaps. This situation is
described as paradigm shift. These shifts in the paradigm are not only technical, but
also sociological, cultural and ethical dimensions (Khun 1995: 5). In the era of a
digital revolution, especially computer-based applications can find a wide place in
society thanks to the ability of humanity to produce solutions as well as facilitate the
work of humanity. One of the best examples of the paradigm shift in 2008 was the
Satoshi Nakamoto nickname, which published a white paper, which criticized the
current process in many ways and explained that it succeeded in intermediary
transfer. The Blockchain system is a reliable system based entirely on cryptographic
evidence to transfer data without intermediaries without a central government or
financial institution.

The aim of this study is to determine the factors that affect the price of Bitcoin,
which has a value of approximately 20.000 US Dollars as of December 2017 and
which is on the agenda of investors with its high volatility. For this purpose, in
addition to the variables used in the literature (Gold and US Dollar), the effect of
global risks (Financial Pressure Index and Geopolitical Risk Index) was also
measured. Variables likely to affect Bitcoin price in the study were analyzed by
Multivariate Adaptive Regression Extensions - MARS method. The data used in the
study consisted of monthly data between 2012/1 and - 2019/11.

The method of the study was determined as Multivariate Adaptive Regression
Splines (MARS) method which has been used frequently in the literature recently.
The method was developed by Friedman (1991) for flexible modelling of high
dimensional data and is a non-parametric regression method that makes
assumptions about the functional relationship between dependent and independent
variables. The model addresses the form of expansion of the base functions in which
the product extensions are automatically determined by the parameters (product
grade and node locations) associated with each of the number of basic functions
(Friedman, 1995, 197-217). The purpose of the model is to measure the dependence
of the “y“ dependent variable and one or more predictive (independent) variables as
well as independent variables. Although it has been described as a regression model
in many studies in the literature, differences and advantages have been emphasized.

As a result of the analysis, it is seen that all P probability values of the variables
are less than 0,01 each. In this context, it is concluded that all variables used in the
model are significant at 1% level. It is understood that the F-statistical value is
88,97833 and the significance is 0,0000. R squared was 87%, indicating that the
independent variables had higher power to explain the dependent variable. There are
seven basic functions in the model, indicating that all variables have an effect on the
Bitcoin price. When the basic function model of the MARS method which gives the
best model is examined, it is seen that there are 7 basic functions that contribute to
the model. It was found that 3 of these basic functions belong to dollar, 2 to gold, 1
to FBE and 1 to geopolitical risk variable. In addition, when the basic functions are
examined carefully, it is seen that the basic function of BF2 is the mirror function of
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BF1. As both the above graph and the importance levels support, it is seen that the
dollar variable affects the BTC price in all values taken by the model. When the model
is examined closely, it is seen that FBE variable is effective in determining BTC price
at values greater than 1,378, gold variable is greater than 1256,33 and geopolitical
risk variable is greater than 4,69932 Graphs showing the breaking point of the
independent variables used in the model are presented in ANNEX-1.

In the first quarter of 2017, there has been a lot of research in the literature on
the determinants of Bitcoin price, which has attracted the attention of all segments
by showing a rapid increase and holds about 54% of the crypto money market. With
the article Satoshi Nakamoto published in 2008, Bitcoin as a reward money for the
Blockchain system, which allows interpersonal transfer without being connected to
a central government or financial institution, has reached the market value of billions
of dollars even though it has not fully proved to be a money or investment instrument
as of 2019. With this feature, it is very important to learn about the future course of
crypto currencies, especially Bitcoin price, by risk-loving investors. Since it is not
affiliated to any central organization, Bitcoin with high volatility can cause
macroeconomic factors and so on. factors. When the studies are evaluated, it is
concluded that the high volatility in the price depends on the supply and demand as
well as the positive and negative news reflected on the market. The news spread to
the market and the rise in the accompanying risk phenomenon increases the demand
for Bitcoin. As a result of the analysis, it is seen that it affects the Bitcoin price in all
values taken by the Dollar depending on the dollar price. This is related to the
convertibility of the dollar and can be attributed to the use of the Dollar as a measure
of the Bitcoin price. When Gold as a safe haven exceeds a certain level (1.256,33 US
Dollar), Bitcoin may determine the price. This situation is seen as periods in which
global risks and financial pressure increase as the price of gold rises. It was
concluded that the financial pressure index and Bitcoin price could be used to
determine the Bitcoin price in times of increased financial pressure. We can say that
the financial pressures are directing investors to a more global and derelict currency.
Geopolitical risk escalates especially with the war in the Middle East region and the
ongoing commercial tensions between China and the United States. As a result,
although the Bitcoin price varies depending on supply and demand with the shortest
explanation, the factors affecting this supply and demand should be examined. In
particular, news manipulations and regional conflicts, acts of terrorism, trade wars
and the discourse of a digital revolution indirectly affect Bitcoin and other crypto
currency prices.
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1. Giris

Bilim felsefecisi Thomass Kuhn’a gore bilimsel gelismeler dogrusal ve strekli
olmaktan ziyade periyodik sicramalar ile ilerlemektedir. Bu durum paradigma
kaymasi olarak nitelendirilmektedir. Paradigmadaki bu kaymalar sadece teknik degil
ayni zamanda sosyolojik, kulttirel ve etik boyutlar: ile olmaktadir (Khun 1995:5).
Dijital bir devrimin yasandigi cagimizda o6zellikle bilgisayar tabanli uygulamalar
insanligin islerini kolaylastirmasinin yaninda ¢6zim tUretebilme becerisi sayesinde
toplumda genis yer bulabilmektedir. 2008 yilinda paradigma kaymasina en iyi
orneklerinden biri Satoshi Nakamoto takma adini kullanan kisi/kisiler beyaz bir
kagit (White Paper) yayinlamis ve burada mevcut isleyisi bircok yonu ile elestirmis ve
aracisiz transfer islemlerini basardigini anlatmistir. Blockchain sistemi merkezi bir
hiuktimet ya da finans kurulusu olmadan verinin transferini aracisiz olarak
gerceklestirmeye yarayan ve tamimiyle kriptografik kanita dayali glvenilir bir
sistemdir (Nakamoto, 2008:1). Sistemin taninirligi 2008 ile 2012 yillar1 arasinda
sadece kriptografi ve yapay zeka yazilimcilar: arasinda bilinir olmasina karsin 2017
yili baslarinda ytukselmeye baslayan ve tarihsel fiyat stireci icerisinde en yuksek
degere ulastigit 2017 Aralik ayinda tim dinyanin gindemine oturan Bitcoin
sayesinde olmustur. Bitcoin, Blockchain sisteminin isleyisi icin madencilere verilen
0dul parasi olarak nitelendirilebilir (Sahin, 2018:76). Bitcoin ve farkli bircok kripto
paranin Uretildigi sistem Blockchain teknolojisidir. Bitcoin ’in daha iyi
anlasilabilmesi icin Blockchain sistemi kisaca aciklanacaktir. Blockchain sistemi
verinin bloklara islenmesi yoluyla transfer igslemini gerceklestirmektedir. Her blok
kendisinden 6nce gelen blok icindeki bilgiyi de alarak bir sonraki bloga islenir.
Blockchain sistemi teorik olarak sonsuz sayida “node” (Blockchain sistemindeki tim
taraflar) icermektedir. Sistem temelde finansal araci kurumlarin islevini
Ustlenmektedir. Sistemin bu 0Ozelligi kisiler arasi 06deme islemlerinin
gerceklestirilmesi olarak tanimlanabilir. Blockchain tim kullanicilara acgik
oldugundan gtivenlik acisindan dagitik defter yapisinin kullanimi uygun
gordlmusttr (Urguhart, 2016:5). Dagitik defter yapisi muhasebe defterine
benzetilebilir. Burada amag¢ Blockchain sisteminin glivenlik anlayisinin tersten
isleyisini saglamaktir. Finansal islemler genelde iki kisi arasinda yapilan
transferlerde finansal bir aract kurum tarafindan gerceklestirilmekte ve bu 6zelligi ile
guvenlik olusturulmaktadir. Blockchain sisteminde gtivenlik iki kisi arasinda yapilan
transferin herkese acik olarak yapilmasi ile gerceklestirilmekte ve transfer islemi bu
sayede kanitlanabilir olmaktadir. Bloklarin olusturulmasinda madencilik sistemi 6éne
cikmaktadir (Antonopoulos, 2014:10). Madenciler Blockchain sistemi Uzerinde
islemin onaylanmasindan gorevli kisilerdir. Verilen bu onaylarin ardindan 6dul
olarak Bitcoin kazanilmaktadir. 21 milyon adet Giretimle sinirlandirilmis (deflasyonist
ozelligi) olan Bitcoin literattirde bircok makalede kripto para olarak tanimlanmistir
(Vigna ve Casey, 2017: 85). Bu makalelerde kripto para olarak adlandirilmasi Avrupa
merkez bankasinin raporuna atfedilmektedir (European Central Bank, 2012:13).
Paranin tarih boyunca bircok farkl tlirti olmasina karsin hepsinin ortak 6zelligi genis
kabul gérme, mtibadele araci olma ve Uizerine faiz yazilabilme gibi 6zellikleri olmasi
durumudur. Bitcoin‘in bir para birimi olarak gértilemeyecegini iddia edenlerin 6nemli
bir delili ise Bitcoin Uizerinden faiz geliri elde edilememesidir. Bu durum Bitcoin‘in
bir para birimi degil altin benzeri bir emtia gibi gértilmesini kuvvetlendiren bir
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degiskendir. Zira para birimi ticarette kullanildikca tzerinde faiz geliri yazilma
potansiyeli artan bir varliktir (Uzer, 2017:5). Bitcoin ’in ticari islemlerde yeteri kadar
kullanilmamas: da faiz geliri yazilmamasinin bir sebebi olabilir. Yine de paranin
gortinen yUzi UGzerine yazilan faizdir. Bu anlamda Bitcoin tizerinden herhangi bir faiz
gelirinin olmamas1 para birimi olarak goértilmemesini kuvvetlendirmektedir. Bitcoin
ve diger kripto paralarin en énemli 6zelliklerinden biri de devletler veya htikiimetler
tarafindan el koyulma riskinin olmamasidir. Her ne durumda veya her ne sart altinda
olursa olsun bir kripto para birimi sahibinin sifresini unutmamak ve internet erisimi
olmak kaydi ile kripto para servetini istedigi yere az bir zamanda az bir maliyetle
transfer edebilmesidir. Bu o6zelligi ile Bitcoin ve diger kripto paralar, tam olarak
kurumsal olamamis, stabil bir ekonomik veya sosyal yasamin yerlesmedigi, strekli
siyasi otoritenin el degistirdigi, adaletin nispeten htikimetlerin gidimutinde oldugu
ulkelerde para sahiplerinin varliklarini herhangi bir tehdide maruz kalmadan
saklama ve transfer etme olanagi vermesi acisindan varlikli insanlar icin oldukca
Onemli bir yatirim araca olma 6zelligi ile karsimiza ¢ikmaktadir (Nadarajah ve Chu,
2017: 6). Ornegin Zimbabwe’de 2017 yilinin ekim ayinda yasanan finansal krizin
etkisi ile para birimi devaltie olmus ve s6z konusu donemde borsalarda Bitcoin 6.000
ABD Dolan civarinda islem goértiyor iken Zimbabwe’de kara borsada Bitcoin fiyati
12.000 ABD Dolari civarina kadar yikselmistir. Bu durum para birimlerinin deger
kaybettigi gelismekte olan veya az gelismis tilkelerde kriz dénemlerinde Bitcoin’e olan
talebin arttiginin bir gostergesi olarak kabul edilebilir. Bu baglamda bakildiginda
altina benzedigi sOylenebilir zira altinda yatirimcilar icin volatilitenin arttigi
durumlarda siginilacak bir liman vazifesi gormekte ve riskin arttig1 dénemlerde altin
fiyatinin arttig1 literatiirde (Dyberg, 2016; Bouriyour vd, 2017; Oztirk vd. 2018;)
bircok calismada gértlmektedir.

Bitcoin heniiz tam olarak bilinen paranin aksine kabul gérmemistir. Glaser
vd. (2014) yilinda yaptiklari calisma da Bitcoin bir varlik veya para mi sorusuna
cevap aranmistir. Yapilan calismanin sonucunda Bitcoin mevcut durumda paradan
daha cok yatirim araci olarak kabul goérdltigti sonucuna ulasilmistir (Glaser et al.
2014). Yermack (2013) yaptig1 calismada ABD Dolari ile Bitcoin arasindaki volatilite
ozelligini incelemis ve yuksek volatilite neticesinde bir para olarak
nitelendirmemistir. Bitcoin literatlirde para ya da yatirim araci olarak tartisilsa da
tam olarak yerini konumlandiramamistir (Dyhrberg, 2016:85). Bitcoin Uretildiginde
ilk anda tretim maliyetine sahip olarak cikartilmistir. Bitcoin‘in ilk fiyat: tiretimi
sirasinda harcanan enerji miktar ile belirlenmistir. Degeri birkac¢ sentle ifade edilen
Bitcoin 2019 yil itibari ile 8-10 Bin ABD Dolarn ile fiyatlanmaktadir. Yatirnmcilar
tarafindan gelecek fiyati merak edilen Bitcoin ytksek volatiliteye sahip oldugu bircok
calisma sonucunda belirlenmistir (Glaser vd. 2014; Bouoiyour vd. 2014:450; Sahin
ve Ozkan, 2018:240; Sahin, 2018: 77).

2. Literatiir

Dirican ve Canéz (2017) yilinda yaptiklar1 calismada Bitcoin ile ABD ve Cin
Borsa endeksleri arasinda es buitinlesme oldugu sonucuna ulasmislardir. Yapilan
analizlere goére uzun dénemde Bitcoin yatirimcilarin yatirim kararini etkilemektedir.
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Atik vd. (2015) yaptiklar: ¢calismada Bitcoinin déviz piyasasina olan iliskiyi
incelmislerdir. 2009-2015 yillar1 aras:t gunltk fiyatlarin kullanildig calismada
Granger Nedensellik tesit kullanilmistir. Calisma sonuclarina gore Bitcoin ile Yen’in
birbirlerini gecikmeli olarak etkiledikleri sonucuna ulasmislardir.

Lim ve Masih (2017) yaptiklar1 calismada MGARCH-DCC, CWT ve MODWT
metodunu kullanarak Islami prensiplere goére olusturan hisse senedi endeksi
(Shari’ah- IEI- IWD- IWEM-) ile Bitcoin arasindaki iliskiyi incelemislerdir. Calisma
sonucunda farkli Ekonometrik testlerde korelasyonun oldukca dustk ya da negatif
oldugu sonucuna ulasmislardir.

Yermack, (2015) yilinda yaptigi calismada 2010- 2013 yillar1 arasinda Bitcoin,
déviz kurlari ve altin arasindaki iligkiyi korelasyon analizi yontemi ile incelemislerdir.
Calisma sonucunda Bitcoin ’in gtinltik déviz kurlari, yaygin olarak kullanilan para
birimleri ve altin ile neredeyse sifir bir korelasyon sergiledigini, bu durumun Bitcoin
icin yuksek bir risk icerdigini para biriminden ziyade spektlatif bir varlik oldugu
sonucuna ulagmistir.

Ciaian vd. 2016 yilinda yaptiklar: calismada hem doviz fiyatinin geleneksel
belirleyicilerini hem de arz ve talebin piyasa guclerini ve dijital para birimlerini,
O0rnegin yatirimcilar ve kullanicilar icin Bitcoin ¢ekiciligini dijital faktorler géz éntine
alarak Bitcoin fiyat olusumunu inceledikleri makalede, 2009-2015 yilar1 arasi verileri
kullanmislaridir. Calismanin sonucunda yatirimcilar ve kullanicilar icin piyasa
glclerinin ve Bitcoin cekiciliginin Bitcoin fiyati1 tizerinde 6nemli bir etkiye sahip
oldugunu ancak zaman icinde degisiklik gosterdigini tespit etmislerdir. Makro-
finansal gelismelerin uzun vadede Bitcoin fiyatini1 artirdigina dair 6nceki bulgular:
desteklememektedir.

Dyhrberg vd. (2016) yilinda asimetrik GARCH yo6ntemi ile yaptig calismada
(FTSE Endeksi), Bitcoin ‘n altina benzer sekilde bir hedge enstrimani gibi
davrandigint ve bir hedge enstrimani olarak goértilmesi gerektigi sonucuna
ulasmistir.  Ayrica dolara karsi kisa doénemli bir hedge enstriimani olarak
kullanilabilecegi sonucuna ulasmislardir.

3. Ekonometrik Analiz
3.1. Veri Seti

Calismada son yillarda 6nemi giderek artan ve kripto para piyasasinin yaklasik
%354’ tnu elinde bulunduran Bitcoin’in fiyat: tizerine secilmis bazi risk endekslerinin
muhtemel etkisini gostermek amaciyla bir model kurulmustur. Calismada veri seti
01/2012-10/2019 yillar1 arasinda bagimli degisken olarak Bitcoin kapanis fiyati,
bagimsiz degiskenler ise Finansal Baskt Endeksi, Altin, ABD Dolar ve Jeopolitik Risk
Endeksi kullanilmistir. Calismada kullanilan degiskenlerin Grafik 1’de gdsterilmistir.
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Grafik 1: Bitcoin, Altin, ABD Dolari, Jeopolitik Risk Endeksi ve Finansal Baski1 Endeksi
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Grafik 1'de calismada kullanilan degiskenlerden sadece Bitcoin/TL ve
Dolar/TL fiyatinin birlikte hareketi gértlmektedir. Jeopolitik Risk (Ttrkiye) seviyesi
2012 yilindan beri calismanin veri kisminda da anlatildig: tizere diinyada gerceklesen
olaylar genellikle ayni bolgelerde tekrar ettigi riskin ytiksek olmasina kars: yltkselen
bir egim gostermedigi grafikten anlasilmaktadir. Tablo 1’de degiskenlerin literatiirde
farkli istatistik ve matematiksel metotlar ile yapilmis calismalara ek olarak verileri
elde ettigimiz veri tabanlar1 gdsterilmistir. Finansal bask: endeksi de yuksek olup
calismada kullanilan veri araliginda yeni yasanan gelismelere karsi ani kirilmalar
gostermemektedir.

Tablo 1: Calismada Kullanilan Degiskenler

Degisken Ad1 Veri Tabam1

Bitcoin (BTC) https://coinmarketcap.com/tr/
Altin https://evds2.tcmb.gov.tr/

ABD Dolar1 https://evds2.tcmb.gov.tr/

Finansal Baski Endeksi https:/ /www.policyuncertainty.com/
Jeopolitik Risk https://www2.bc.edu/



https://coinmarketcap.com/tr/currencies/bitcoin/historical-data/
https://evds2.tcmb.gov.tr/
https://evds2.tcmb.gov.tr/
https://www.policyuncertainty.com/
https://www2.bc.edu/
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3.2. Yontem
3.2.1. Cok Degiskenli Uyarlanabilir Regresyon Uzanimlari

Cok Degiskenli Adaptif Regresyon Uzanimlari (Multivariate Adaptive
Regression Splines; MARS), Friedman (1991) tarafindan ytuksek boyutlu verilerin
esnek modellemesi icin gelistirilmis olup bagimli ve bagimsiz degiskenler arasindaki
fonksiyonel iliskiye dair varsayimlarda bulunan ve parametrik olmayan bir regresyon
yontemidir. Model temel fonksiyonlarin sayisinin her biriyle iliskili parametrelerin
(rin derecesi ve dugum yerleri) verilerle otomatik olarak belirlendigi UtUrtn
uzanimlar: baz fonksiyonlarinda genisleme bicimini ele alir (Friedman, 1995, 197-
217). Modelin amac1 “y “bagimh degiskeni ile bir ya da birden fazla tahmin (bagimsiz)
degiskeni yani sira bagimsiz degiskenlerinde birbirleri ile olan bagimliligini
O0lcmektedir. Literatiirde bircok calismada regresyon modeli olarak tanimlanmis
olmasina karsin farkliliklarina ve avantajlarina vurgu yapilmistir (Yiksel, 2016;
Meullenet ve Xiong, 2004; Kartal vd. 2018; Oktar ve Yiiksel,2016). Modeli regresyon
yonteminden ayiran en o6nemli 6zellik regresyon yonteminde bagimsiz degisken
modelde bir kere yer almasina karsin MARS yonteminde farkli kosullarda degiskenler
farkli katsayilar alabilmektedir. MARS metodunun diger bir tistinltigti ise bagimsiz
degiskenler arasinda dogrusal olmayan iliski dogrusal hale getirilmektedir (Kartal vd.
2018:215). MARS modelinde ilk olarak istenen model elde edilene kadar tekrarlanan
bir stire¢c vardir. Bu adimlarin ilkinde muUmktin olan tim temel fonksiyonlar
olusturulur (Nacar vd. 2018:40). Ikincisinde ise genellestirilmis capraz gecerlilik
(GCV) (Crawen ve Wahba,1978) tarafindan gelistirilen test yapilir. Burada amac¢ hem
hata terimlerini hem de model karmasasini dikkate almasidir. Model asagidaki
sekilde formtle edilmistir (Friedman, 1991: 1).

Y = By + Xieq 0 B(Xy) + & €Y)

Burada k, digim sayisini; K, temel fonksiyon sayisini; X, bagimsiz degiskeni;
ay, temel fonksiyon katsayisini; B, modeldeki sabit terimi; B (X;), t bagimsiz degisken
icin k temel fonksiyonu seklinde tanimlanmaktadir.

3.2. Bulgular

Calismada bir bagimli, dort bagimsiz degisken kullanilmis olup, analiz
sonuclar: calismanin bu bélimuinde verilmistir. Verilerin 6nem dereceleri Tablo 2’de
gosterilmistir.

Tablo 2. Bagimsiz Degiskenlerin Onem Dereceleri

Degisken Skor
ABD Dolari 100,0
FBE 68,32
Altin 67,01
Jeopolitik Risk 58,28
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Calismada Bitcoin fiyat1 tizerine etki eden bagimsiz degiskenlerden ABD Dolar1
%100 6neme sahipken, diger bagimsiz degiskenlerin énem dereceleri MARS Metodu
icin yeterli oldugu goérialmektedir.

Tablo 3. MARS Ozet Sonuclar1

Parametreler Tahmin S.E. T-ist. P-Degeri
Sabit | 52755,33345 17036,22440 3,09666 0,00263
Temel Fonksiyon 1 | 87111,89454 26484,26960 3,28919 0,00145
Temel Fonksiyon 2 |-81240,43589 24719,04395 -3,28655 0,00146
Temel Fonksiyon 3 | 186957E+06 33949,60451 5.50688 0,00000
Temel Fonksiyon 5 |-85,05795 27,29957 -3,11572 0,00249
Temel Fonksiyon 9 | 87,19211 14,42235 6,04563 0,00000
Temel Fonksiyon 11 |-10302,66945 3700,41762 -2,78419 0,00658
Temel Fonksiyon 13 |-76334,94944 26469,47610 -2,88389 0,00495
F-Istatistigi = 88,97833 S.E. Regresyon = 6449,07731
P-Degeri = 0,00000 RESIDUAL SUM OF SQUARES = 0,361838E+10
[MDF, NDF| =[7, 87 ] REGRESSION SUM OF SQUARES = 0,259046E+11
MEAN DEP VAR=11732,00630 Dtizeltilmis R-Kare =0,86758

W= 95,00 R-Kare =0,87744

MARS metodu istatiksel sonuclarinin verildigi Tablo 3 degerlendirildiginde,
degiskenlere ait tiim P olasilik degerlerinin her birinin 0,01 degerinden dustik oldugu
gortulmektedir. Bu kapsamda modelde kullanilan tim degiskenler %1 seviyesinde
anlamli oldugu sonucuna ulasilmaktadir. Modelin timtintin anlamli oldugu ise F-
istatistik degeri 88,97833 ve anlamliliginin 0,0000 oldugundan anlasilmaktadir. R
kare %87 cikmis olup bagimsiz degiskenlerin bagimli degiskeni agiklama glicinin
yuksek oldugunu gostermektedir. Modelde yedi adet temel fonksiyon olup, tim
degiskenlerin Bitcoin fiyati tizerine bir etkisinin oldugunu gostermektedir. Bu
kapsamda en iyi modeli veren MARS metoduna ait temel fonksiyon Tablo 4’de
gosterilmistir.

Tablo 4. Temel Fonksiyon Sonuclari

BF1 = max ( 0, DOLAR_ - 2,64814);

BF2 = max ( 0, 2,64814 - DOLAR_);

BF3 = max ( 0, FBE_ - 1,378);

BF5 = max ( 0, ALTIN - 1489,62);

BF9 = max ( 0, ALTIN - 1256,33);

BF11 = max ( 0, JEOPLITIK_RISK_ - 4,69932);

BF13 = max ( 0, DOLAR_ - 1,99032);

BTC= 52731,3 + 87074,3 * BF1 - 81205,8 * BF2 + 186950 * BF3
- 85,0694 * BF5 + 87,1842 * BF9 - 10303,5 * BF11
- 76297,4 * BF13;

MODEL BTC = BF1 BF2 BF3 BF5 BF9 BF11 BF13;
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Tablo 4 Temel Fonksiyon modeli incelendiginde, modele katkisi olan 7 tane
temel fonksiyon oldugu goriulmektedir. Bu temel fonksiyonlarin 3 tanesi dolar, 2
tanesi altin, 1 tanesi FBE ve 1 tanesi de Jeopolitik risk degiskenine aittir. Ayrica
temel fonksiyonlar dikkatle incelendiginde BF2 temel fonksiyonunun BF1 temel
fonksiyonunun ayna fonksiyonu oldugu da gortlmektedir. Hem yukaridaki grafik
hem de 6nem derecelerinin de destekledigi tizere, modele gére dolar degiskenin aldig:
tim degerlerde BTC fiyatina etki ettigi goértilmektedir. Yine modele yakindan
bakildiginda, FBE degiskeninin 1,378 degerinden buyltk degerlerde, altin
degiskeninin 1256,33 degerinden daha buytuk degerlerde, Jeopolitik Risk
degiskeninin ise 4,69932 degerinden daha buytk degerlerinde BTC fiyatini
belirlemede etkili olduklar: gértilmektedir. Modelde kullanilan bagimsiz degiskenlere
ait kirilma noktasini gésteren grafikler EK-1 de sunulmustur.

4.Sonuc

2017 yili ilk ceyregi ile hizli bir ylkselis gostererek tim kesimlerin dikkatini
cekmeyi basaran ve kripto para piyasasinin yaklasik %547Tuk kismini elinde
bulunduran Bitcoin fiyatinin belirleyicileri tizerine literatiirde farkli yéntemlerle
yapilmis bircok arastirma bulunmaktadir. Satoshi Nakamoto takma adiyla 2008
yilinda yayinladigi makale ile merkezi bir hiikimet veya finansal kurulusa bagh
olmadan kisiler arasi transfere imkan veren Blockchain sisteminin 6dil parasi olarak
Bitcoin, tam olarak para veya yatirim aracit olma oOzelligini 2019 yili itibari ile
gOsterememis olmasina karsin milyarlarca dolarlik piyasa degerine ulasmistir. Bu
ozelligi itibari ile riski seven yatirimcilar tarafindan kripto paralarin 6zellikle Bitcoin
fiyatinin gelecekteki seyri hakkinda bilgi edinmek olduk¢a o6nemli olmustur.
Herhangi bir merkezi kurulusa baglh olmadig: i¢in ytiksek volatiliteye sahip Bitcoin
makroekonomik faktorler vb. faktorlerden etkilenmemektedir. Yapilan calismalar
degerlendirildiginde fiyattaki Yuiksek volatilitenin arz ve talebe bagli olmasinin yani
sira piyasaya yansiyan olumlu ve olumsuz haberlerden etkilendigi yontinde
sonuclara ulasilmaktadir. Piyasaya yayilan haberler ve beraberindeki risk olgusunun
yukselmesi Bitcoin olan talebi artirmaktadir.

Yapilan analiz sonucunda dolar fiyatina bagh olarak yani ABD Dolarin aldigi
tim degerlerde Bitcoin fiyatina etki ettigi goértilmektedir. Bu dolarin konvertibl
ozelligi ile iliskili olup Bitcoin fiyatinin 6lcimti olarak ABD Dolarin kullanilmasina
baglanabilir. Gtivenli liman olarak Altin belirli bir seviyeyi (1.256,33 USD) gectiginde
Bitcoin fiyatinin belirleyicisi olabilmektedir. Bu durum Altin fiyatinin yukseldigi
dénemlerde kuresel risklerin ve finansal baskinin artigi dénemler olarak karsimiza
cikmaktadir. Finansal bask: endeksi ile Bitcoin fiyat: ise finansal baskinin arttig
donemlerde Bitcoin fiyatinin belirlenmesinde kullanilabilecegi sonucuna ulasilmistir.
Finansal baski ortami yatirimciy1 daha ktiresel ve sahipsiz bir paraya yonlendirmekte
oldugunu soéylenebilir.

Jeopolitik risk o6zellikle Ortadogu bolgesindeki savas, Cin ve ABD arasinda
stiren Ticari gerilimler ile birlikte ytikselmekte bu Risk ortaminda yatirimcilar farkh
bir riskten kacinma olarak Bitcoin alabilmektedir. Sonuc olarak Bitcoin fiyati en kisa
aciklama ile arz ve talebe bagh olarak degisse de bu arz ve talebi etkileyen unsurlarin
incelenmesi gerekmektedir. Ozellikle haber maniptilasyonlar: ve bu haberlerin asil
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kaynagi olan bolgesel catismalar, terdr eylemleri, ticaret savaslari ve dijital bir devrim
soylemi Bitcoin ve diger kripto para fiyatlarini dolayli ydonden etkilemektedir.
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Grafik 3. MARS Modeli Ozet Grafigi
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FINANSAL SERMAYE ISRAFININ ONLENEBILMESINDE KATILIM
FINANS SISTEMININ GELISTIREBILECEGI FAIZSIZ ARACLAR

Resiil YAZICI!

Oz

Finansal sermayede israf farkli acilardan incelenebilir. Calismada finansal sermayede israf
kavrami, bireylerin inanclant nedeniyle tasarruflartni geleneksel finans sistemlerinde
degerlendiremedikleri durumda bunlann finansal sistem disinda kalmasin ortaya cikardigt
savurganligt anlatmaktadiwr. Clinkii bu davranis sonucunda tasarruflar atl kaldiklart icin
ekonomik bir deger olarak kullanilamamakta, israfa neden olunmaktadw. Dolayiswyla
yastikaltinda kalan bu degerler nedeniyle olusan israf sonucunda finansal sistemin
kullanabilecegi tasarruflarda acik olusmakta bu da faiz oranlariin yiikselmesine yol
acmaktadir. Bunun da en temel sonucu olarak, hem tilkenin fiziki sermaye stokunda artist ifade
eden yeni yatinmlar, finansman yetersizligi nedeniyle yapilamayacak; hem de yabanct
sermayeye olan bagimlilik devam edecektir. Ulkedeki fiyatlar seviyesindeki yiikselme hizin
besleyen bir déngti olusacaktir. Calismanin amact, finansal sermayede israfa yol acan durumun
ana nedeni olan faize diisme endisesini yasayan hanehalkiun, tasarruflarin finansal sisteme
nasil aktarabilecegini degerlendirmektir. Bu baglamda bireylerin, &zellikle kisa vadeli
tasarruflarnini, faizli sistemle c¢alisan geleneksel bankalara aktaramamasinin olumsuz
sonuglarinin énlenebilmesi icin faizli sistemi ikame edebilecek 6neriler verilmeye calisilacaktir.

Anahtar Kelimeler: Finans Sistemi, Geleneksel Bankacilik, Faizsiz Bankacilik, Katiim
Bankaciligi, Katiim Finans

INTEREST FREE TOOLS THAT CAN BE DEVELOPED BY THE
PARTICIPATION FINANCE SYSTEM IN ORDER TO PREVENT
FINANCIAL CAPITAL WASTE

Abstract

Waste in financial capital can be examined from different perspectives. In this study, the concept
of waste in financial capital describes the extravagance that occurs when individuals cannot
evaluate their savings in traditional financial systems due to their religious beliefs. As a result
of such a behavior, savings cannot be used as an economic value because they remain idle and
this causes waste. Therefore, because of the waste caused by these values under the pillow a
deficit in the savings, which could be used by the financial system, occurs. This on the other
hand leads to an increase in interest rates. As a basic result of this, new investments, which
express the increase in the country's physical capital stock, cannot be made due to the lack of
financing; and dependence on foreign capital will continue. The aim of the study is to evaluate
how households can transfer their savings into the financial system. In this context, in order to
prevent the negative consequences of individuals not being able to transfer their short-term
savings to traditional banks working with an interest rate system, suggestions will be given to
substitute the interest rate system.

Keywords: Finance System, Traditional Banking, Non-Interest Banking, Participation Banking,
Participation Finance
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Extended Abstract

Capital can generally be defined as physical tools such as tools, machinery,
factories that increase the efficiency of labor in production. Financial capital, on the
other hand, can be expressed as exchange instruments that enable these physical
instruments to be purchased and changed. Financial capital basically consists of
transferring the savings, which are the non-consumable part of the income, to the
institutions that make financial intermediation transactions and lending. In cases
where household savings (savings under the pillow) cannot be transferred to the
financial system and therefore to the economy, can be expressed as a leak or waste
in the economy.

Waste is seen in every moment and everywhere of life and economically in the
process of production or consumption. In general terms, waste can be expressed as
behaviors that lead to improper, excessive use, unnecessary spending of these values
and production factors, and because of these behaviors these values and production
factors are not used in place and remain idle.

Waste in financial capital can be examined from different perspectives. In this
study, the concept of waste in financial capital describes the extravagance that
occurs when individuals cannot evaluate their savings in traditional financial
systems due to their religious beliefs. As a result of such a behavior, savings cannot
be used as an economic value because they remain idle and this causes waste.
Therefore, because of the waste caused by these values under the pillow a deficit in
the savings, which could be used by the financial system, occurs. This on the other
hand leads to an increase in interest rates. As a basic result of this, new investments,
which express the increase in the country's physical capital stock, cannot be made
due to the lack of financing; and dependence on foreign capital will continue.

On the other hand, these problems and additional causes often lead to an
imbalance between the supply and demand of products or services in the goods and
services market of developing economies; or to inflation as a result of high input
costs. Because of the inadequacy of some production factors such as financial
capital, inflation occurs especially as a result of effective demand created through
expansionary fiscal and monetary policies. As an important reason of this inflation
process is monetary, its consequences may cause a number of negativities that will
start as a decrease in the purchasing power of the local currency of that country's
economy. As of our subject the size reflected in the local currency is examined.

We can summarize the general characteristics of this dimension of money as
follows: Money used as a means of change in today's economies is price money and
derives its power from both the law and the economic potential of the country. It does
not take its value from past money systems and precious metals such as gold and
silver. In other words, the purchasing power of the local currency is determined by
the dynamics of the economic structure it represents. If the market has a continuous
inflationary process, the purchasing power of money will erode. Especially during
inflationary shocks, the real purchasing power of money will decrease. This can cause
households to escape from local money by spending it or tend to other assets.
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CBT (Central Bank of the Republic of Turkey), which is hold responsible for the
inability to manage and fix this inflationary process, is mandated by law in order to
break this structure. CBT has achieved vehicle independence to choose the monetary
policy tools for using them in this task, but it has to act with the government to set
goals. It has to implement macro-prudential measures along with monetary policy
instruments. Fiscal policy should also support this process in order to control the
demand immediately. Apart from this, regulatory and supervisory structures have
important duties in order to increase the depth in the financial system. They should
also be able to make the necessary radical arrangements in the process of developing
interest-free financial systems and products to prevent waste in financial capital. In
countries such Turkey, the inability to manage this process and problems such as
local, global economic crises, inflation and high current account deficits causes both
behaviors which lead to currency substitution, and to a "inflation, interest rates,
devaluation" spiral, which leads to experience continuous inflation.

The aim of the study is to evaluate how individuals can transfer their savings
to the financial system without to fear of falling in interest, which causes both money
substitution and waste of financial capital. In this context, in order to prevent the
negative consequences of individuals not being able to transfer their short-term
savings to traditional banks working with an interest rate system, suggestions will
be given to substitute the interest rate system. We can list them as follows:

o It may be possible to eliminate or alleviate the problems listed above by
establishing and promoting systems that reference inflation instead of current
interest rates and compensate for the loss of inflation. Similarly, new instruments
and regulations based on realistic market pricing can be created.

¢ An important method is also capital market instruments. These provide the
opportunity of the establishment of the risk/return balance; the development of
partnership culture; investing in an underlying asset and securitization of real
estates. In fact, because of these fundamental features, participation banking needs
to develop a new strategy that centers on capital market instruments.

¢ Another method that is very difficult to regulate and control is crowd funding.
This is based on the fact that a project or initiative is financed by a group of people
via the internet. The method can contribute to the elimination of obstacles in this
regard by supporting being a cultural investor or entrepreneur in the context of the
labor-capital partnership.

1. Giris

Sermaye genel olarak tiretimde emegin verimliligini artiran alet edevat, makine,
fabrika gibi fiziksel araclar olarak tanimlanabilir. Finansal sermaye ise bu fiziksel
araclarin satin alinabilmesini, el degistirebilmesini saglayan degisim araclari olarak
ifade edilebilir. Finansal sermaye temel olarak gelirin ttiketilmeyen kismi olan
tasarruflarin, finansal aracilik islemi yapan kurumlara aktarilmasi ve oralardan
o6dunc verilmesiyle olusmaktadir. Hanehalklarinin yaptig (yastikalti) tasarruflarin
finansal sisteme dolayisiyla ekonomiye aktarilamadigi durumlarda bunlar
ekonomide bir si1zint1 veya israf olarak ifade edilebilir.

—
(0]
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Israf, yasamin her aninda ve her yerinde, ekonomik anlamda ise Uiretim veya
tiketim strecinde gértulmektedir. Genel anlamiyla israf, sahip olunan degerlerin
veya Uretim faktorlerinin, uygun olmayan, asiriya kacan kullanimlari, gereksiz yere
harcanmalar: veya bunlarin yerinde kullanilmamalarina, atil kalmalarina yol acan
davranislar olarak ifade edilebilir.

Finansal sermayede israf gortst farkli acilardan incelenebilir. Bu calismada
kullanilan finansal sermayede israf kavrami, Tlrkiye’deki bireylerin dini inanclar:
nedeniyle tasarruflarini geleneksel finans sistemlerinde degerlendiremedikleri
durumu ifade etmektedir. Yani faizli finansal sistemde tasarruflarin
degerlendiremeyen hanehalklari, bunlari finansal sistem disinda tutmaktadirlar. Bu
davranisin sonucu olarak tasarruflar atil kaldiklar icin ekonomik bir deger olarak
kullanilamamakta, israfa neden olunmaktadir. Dolayisiyla yastikaltinda kalan bu
degerler nedeniyle olusan israf sonucunda finansal sistemin kullanabilecegi
tasarruflarda acgik olusmaktadir. Bunun da en temel sonucu olarak, hem tlkenin
fiziki sermaye stokunda artis1 ifade eden yeni yatirimlar finansman yetersizligi
nedeniyle yapilamayacak hem de yabanci sermayeye olan bagimlilik devam edecektir.

Calismanin amaci, finansal sermayede israfa yol acan bu durumun ana nedeni
olan faize diisme korkusunu yasamadan, bireylerin tasarruflarini finansal sisteme
nasil aktarabilecegini degerlendirmektir. Bu baglamda hanehalkinin, tasarruflarini
faizli sistemle calisan geleneksel bankalara aktaramamasinin olumsuz sonuclarinin
ve para ikamesine yol acacak davranislarinin 6nlenebilmesi icin faizli araclar1 ikame
edebilecek 6neriler verilmeye calisilacaktir.

2. Finansal Sistemde Enflasyon Faiz Etkilesimine Genel Bakisg

Bilindigi gibi finansal sistem, tasarruf giicii olan hanehalki ile tasarruf agig:
olanlar arasinda aracilik islemi yapmaktadir. Bu goérevi yerine getirirken geleneksel
finans sistemi, finansal sermayenin degeri diyebilecegimiz faizi ara¢ olarak
kullanmaktadir. Faiz orani da yurtici ekonomik degisimlerin énemli bir géstergesi
olan enflasyondan etkilenmektedir. Hatta finansal sermayenin fiyati olarak faiz oranai,
enflasyonun nedeni olabilecegi gibi gerceklesen enflasyonun sonucu da
olabilmektedir. Soyle ki, ic piyasada satisa sunulan mallarin ve hizmetlerin arzi,
talepten az ise bu mal ve hizmetlerin fiyatlarinin ytikselmesi kaginilmazdir.
Piyasadaki mallarin ve hizmetlerin fiyatlarinin ytkselmesi sonucunda ekonomik
birimlerin ellerindeki yerli paranin satin alma gtici de dusecektir. Bu da finansal
sistemde faiz oranlarinda yukselise neden olacaktir. Ctinkti hanehalkinin, mal ve
hizmetlere talebini ertelemesini veya tasarruflarini artirmasini tesvik icin ana akim
finansal sistemde faizlerin enflasyondan ytiksek veya esit olmasi gerekmektedir. Faiz
oranlarindaki bu ytkselis slreci, sonrasinda uretimde girdi olarak kullanilan
finansal sermayenin maliyetini de artirdigindan enflasyonun nedeni olabilecektir.

Yildiz ve Basar (2018:309) gore de, Turkiye'de 1984-2017 doéneminde
enflasyon, faiz orani ve déviz kuru arasinda faiz oranindan enflasyona dogru tek
yonlti nedensellik iligkisi tespit edilmistir. Elde edilen bu sonug¢ faiz oraninin
enflasyonu etkileyen 6nemli bir para politikasi aract oldugunu ortaya koymaktadir.
Bu nedenle 2002 yilindan itibaren Merkez Bankasinin uygulamaya basladigl
enflasyon hedeflemesi politikas: devam ettirilirken faiz oranlarinin etkisinin g6z
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6ntnde bulundurulmasinin yararl olacag: séylenebilir. Ctink® Yazici (2016: 64-65)
gore de, ulkede gerceklesen enflasyon, yerli paranin hem i¢ degerinin (faiz
oranlarinin); hem de dis degerinin olusmasinda da etkilidir. Kisacasi, tulkeler
arasindaki enflasyon farklari, enflasyonun yuksek oldugu tulkenin déviz kuru
aleyhine bir durum meydana getirecektir. Yani yerel para devaltie olacaktir.

Bu sekildeki ekonomik kriz isaretleri, yliksek cari acik ve enflasyon
beklentilerinin oldugu tlkelerde, hem para ikdmesine yol acacak davraniglara hem
de enflasyonun strekli yasanmasina neden olabilecektir. Ctinkti enflasyon, faiz,
devaltiasyon sarmali, bu tlkelerde kararsiz bir ekonomik yapinin temel
gostergeleridir ve birbirini tetikleyen bir stirece sahiptir. Bu yapinin kirilabilmesi i¢cin
gorevlendirilmis Turkiye Cumhuriyet Merkez Bankasi (TCMB), para politikasi
araclariyla birlikte diger tedbirleri de uygulamak durumundadir. Ozellikle talebin
hizli bir sekilde kontrol edilebilmesi icin bu stirece maliye politikasinin da destek
vermesi gerekmektedir. Bunun disinda finansal sistemde derinligin artirilabilmesi
icin dizenleyici ve denetleyici kurumlara énemli gorevler dismektedir. Onlar da
finansal sermayede israfin Onlenebilmesine yonelik faizsiz finansal tUrtnlerin
gelistirilebilmesi stirecinde gerekli radikal dtizenlemeleri yapabilmelidirler.

Fakat faizsiz bankacilik sistemlerinin kurulmasi ve isletilebilmesi icin uzun bir
zamana ihtiya¢ vardir. Zira Asutay’in (2012: 101) calismasinda da belirttigi gibi,
Islami banka ve finansal kurumlar, mevcut geleneksel ekonomik ve parasal sistem
icinde calisirlar ve bu sistemin yarattigi konjonkttir hareketlerinden etkilenmeleri
kacinilmazdir. Hatta sistemin temel araci olan faiz, hala Islami banka ve finansal
kurumlarin proje degerlendirmelerinde, fiyat artis1 degerlemelerinde bir 6l¢tit olarak
kullanilmaktadair.

3. Faiz Disindaki Araclarla Uriinler Gelistirilebilmesinin Temel Nedenleri
ve Esaslar1

Yukarida kisaca ifade edilen sorunlar, bilhassa cari acik sorunu ve tasarruf
yetersizligi olan Ulkelerde, finansal sistemi dolayisiyla aktarim mekanizmasiyla reel
sektdrt olumsuz etkilemektedir. Bu ytizden ylUksek enflasyon ve yabanci sermayeye
bagimliligi kirana kadar, katihim bankaciliginin finansal sistemden aldigi pay: ve
ulkedeki tasarruf kapasitesini artirabilmek icin enflasyonu telafi edecek degisik
endekslerin gelistirilmesi basta olmak Ulizere; degisik emtialarin referans alinmasi;
sermaye piyasast UrlUnlerinin kullanilmasi gerekmektedir. Boylece faiz endisesi
tasiyan bireylerin, duyarliligini dikkate alacak diizenlemelerle, finansal sistem disina
itilmeleri 6nlenebilir. Bunun icin de, 6zellikle calismada katilim finans sisteminin
gelismesi icin yapilacak Onerilere, bunlar zaten geleneksel sistemde su veya bu
sekilde var seklinde karsi cikilmamas: gerekmektedir. Clinkti amac¢ konvansiyonel
sistemin kullandig temel araclara éneriler gelistirmek degildir. Inanclar geregi bu
sistemde olmayan bireylerin tasarruflarini, yastikaltindan mali sisteme cekerek
finansal sermaye israfini1 6nleyecek Oneriler gelistirmektir ki, fiyatlamada faizi kabul
etmeyen kesimlerin tasarruflarinin, ilgili kuruluslarca, faiz oranlari disindaki
araclarla ekonomiye aktarilmasi mUmkln olsun. Bunun icin de o6ncelikle gorts
birligi saglanmalidir. Yani asir1 tutucu olan kesimlerin ve en liberallerinin
gortslerinin dikkate alinmasi gerekmektedir. Bunun saglanabilmesi icin de ilgili
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taraflarin, ayni masa etrafinda tartisarak karar vermelerine imkan saglayacak
ortamlar hazirlanmalidir.

3.1. Faizsiz Bankacilik Uygulamalar1 Acisindan Tiirkiye’deki Mevcut
Durum

Turkiye’de son dénemde gindeme gelen sekliyle katilim finans sisteminin veya
faaliyette bulunan katilim bankaciliginin?, kullandig1 veya gelistirebilecegi tirtinlerin
geleneksel finanstakilerle ayrisan temel yoOnleri, felsefi farkliliklar1 Tablo 1’de
O0zetlenmistir. Tablo 1, iki sistem arasinda, parasal islemlerin bir mal veya hizmete
karsilik gelip gelmemesi durumlarina; islemlerde kullanilan arac olarak da kar pay:
ve faiz kavramlari arasindaki ayirimlara dikkat cekmektedir. Yani faiz kullanilarak
gerceklestirilen islemler ve onun yerine direkt mal ve hizmetlere (veya referans
urtnler kullanilarak ayni) yatirim yapilmasina; kar ve zarari paylasim esasl temel
islemlere, araclara yer verilmektedir.

Faizsiz islemlerle, belki de ayni amaca; sonuca; benzer fiyatlamalarla hizmet
eden katiim bankaciliginin nicin faiz dis1 araglar kullandigi sorusunun en basit
sekliyle cevabi, Islamiyet’in iktisadi islemlerde sonuca degil stirece bakmasidir ve
stirecin hangi asamalardan olustuguna ve taraflarinin pozisyonlarina 6nem
vermesidir. Baska bir ifadeyle Islam, ticari islemden gelir elde etmeyi haram
kilmamistir. Aksine tesvik etmistir. Fakat taraflar arasindaki sézlesmelerde risk
paylasimina 6énem vermistir. Zira bir ticari faaliyette her zaman risk vardir. Risk
olmadan kazanc olmayacagi varsayimi ile riskin paylasilmasi gerekmektedir ki, dinin
yasakladig faize, paradan para kazanmaya bulasilmasin.

Bilgili ve Demirkapi’ya (2016:40) gore, katihm bankalarn geleneksel
bankacilikta oldugu gibi dini acidan kuralsizligi ve hukuk disi1 durumlar1 kabul
etmeyip suc¢ oldugunu soyler ve giinah olarak da kabul eder. Katilim bankaciliginin
temelini olusturan bu Islami esaslardir.

Direkt risk paylasim esasi olmayan geleneksel finans sisteminin Islamiyet’e
nicin uymadigini Orman da (2014:92) su sekilde ifade etmektedir: Modern
ekonomilerdeki durumun aksine, Islami bir toplumda insanlarin bir kisminin sadece
tasarrufa yonelen, bir kisminin da sadece yatirim yapan kimseler olmasi istenmiyor.
Insanlarin hepsinin su veya bu sekilde sahip olduklariyla ilgilenmelerini istiyor.
Parasini faize veren kisi, parasiyla ilgisini kesmigtir. Devre sonuna kadar parasiyla
ilgilenmesi gerekmez. Vade sonunda parasini geri alir, o kadar. Ama eger parasini
ortaklik iligkisi icinde oldugu bir iktisadi isletmeye vermisse, o takdirde parasinin
akibetiyle ilgilenmek zorundadar.

Bu beklentilerin olusmasi kisa dénemde zor gibi géorinmektedir. Ctinkdi Tablo
2’de goruldtuga gibi Turkiye’deki faizli sistemin egemen olmasinin temelindeki

2 Katiim bankaciligi, faizsizlik prensiplerine gére calisan, bu prensiplere uygun her tirlii bankacuik
faaliyetlerini gerceklestiren, kar ve zarara katilma esasina gére fon toplaywp, ticaret, ortaklik ve finansal
kiralama yéntemleriyle fon kullandiran bankaciik tiriidiir (Hazar ve Babusc¢u, 2017:174).




- .
(U] r‘"//[ Uluslararast Ekonomi, Isletme ve Politika Dergisi
L ) =_|J International Journal of Economics, Business and Politics
2020, 4 (1), 185-204
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sistemin ikamesi kisa donemde zordur.

Tablo 1: Geleneksel ve Katilim Bankacilif1 Sisteminde Kullanilan Uriinler ve Temel Farklarin

Karsilastirilmas:
Geleneksel Geleneksel Geleneksel Katilim Katilim Faizsiz
Sistemde Sistemde Sistemin Bankaciliginda Bankacilig1 Sistemin
Kullanilan Fon Bedeli Temel Kullanilan Fon Bedeli Temel
Uriinler Farklar: Uriinler Farklar1
Vadesiz Genel Olarak Cari H 1 Genel Olarak
Mevduatlar Sifir Faiz an Hesaplar Getiri Yok
? - Sistemde Kar-Zarar - Sistemde
] islemler bir Ortaklig: / islemler bir
i 1 varhig 1 varlig
? Vadeli Faiz (Oran / ree variga / Katilma Hesaplar1 Kar paylasim ree variga /
4o Mevduatlar Kazane ticard igleme Ozel Fon Havuzlar: | O78™ basta, ticari isleme
5 Bellidir) dayanmak kar pay1 vade dayanmak
8 zorunda sonunda, zorundadir.
» degildir. bellidir.
"é Menkul Kiymet - Faiz,
8 fhraci belirsiglik,
4] (Tahvil / Bono Faiz / Pa Kira sertifikas1 / Sabit kira asir risk,
E. / Varhga senedin dz Kar Sukuk (sat-kirala- o6demesi / mesgru
e Dayali Menkul veva zarardan geri satin al) Bir varliga leayan
= | Kiymet / Pay ay Sendikasyon sahiplik hakki, 1§lem"ler ve
Senedi) pey Kredileri projenin spekulatif
endikasyon urabaha elirinden pa;
Sendikasy: Murabah: gelirinden pay davranis
Kredileri yasagi var.
- Kriz - Kriz
anlarinda ; . anlarinda
- Bireysel Kredi fiyatlama - M3§ter1n1n talep fiyatlama
(sabit faiz- oy Illqaklligl ;2;5;1 I:ﬁ‘rlliatg’gf; Zynallillgl
; ; ; yuksektir. Vi usuktur.
? giarl;dlsgredller ’?Zi{nslist}l,ic)m / vadeli satilir. - Mal, hizmet
= Kre gﬂ er - Kurumsal (Murabaha) satiginda
= Kredi/Borclu - Kredi - Finansal Sermaye | 6nceden Finansman
é Ticari / Cari Hesap sozlesmesi ile. I§16tn}§nin belirlenmis kar ve vekalet
8 | Kurumsal iskonto, I§t’ira (6diing para | Birlikteligine payl. sézlesmesi
8 | Krediler vb. (degisken verme akdi) Aracilik /Emek- (alim satim
E fai'z - Sermaye Ortaklig -Satisa Aracilik | akdi)
g . - Fonlar (Mudarabe / Hizmeti /
komisyon) .
o zorunlu Musareke) Maliyet + Kar
g: Gayri Nakdi - Finansal olmayan - Finansal Marjli (Vadeli) _ Verilen
e Krediler Kiralama / cesitli Kiralama / . Satis finansman
8 Akreditif, Aval Leasing varliklar, (Icare / Leas1'ng) . . destegi bir
& | Kabul, Teminat teminatlar - Gayri Nakdi - Gayri nakdi mal veya
2 | Mektubu vb. - Gayri nakdi (ipotek vb.) Krediler Kredilerde hizmet
Kredilerde karsilig Akreditif, AYal, Komisyon karsihg
Komisyon verilir. Kabul,bTemmat verilir.
Mektubu vb.

Diger taraftan herkesin girisimci, finansal okuryazar olmasini saglamak da
muUmkin olmadigina gore katilim bankaciliginin su anda kullandiklarinin disinda
yeni faiz dis1 yontemlerle tasarruflarin finansal sisteme c¢ekilmesi gerekmektedir.

3 Ornegin Mevduat Bankalarimin sahip oldugu 6lcek ekonomisi avantajindan katiim bankalarin
yararlanabilmesi zordur. Celik ve Kaya (2019: 785) gére de, Tiirk bankacuik sektériiniin banka 6lcegi ve
personel giderleri kalemlerinden negatife yonlii etkilenmesi nedeni ile personel yénetimini daha etkin hale
getirirken, varlik btiytimesini 6lcek ekonomisinden optimum sekilde yararlanabilmek icin atil kalmayacak
sekilde yénetmesi gerektigi goriilmektedir.
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Tablo 2°de gortildiigt gibi sistemde faizli calisan mevduat bankalarinin, sektérdeki
fonlarin %931tk pay: ile mutlak bir hakimiyeti vardir. Finansal sistemde kar/zarar
ortaklign felsefesiyle calisan katilim bankalarinin, buradan pay almasi zor gibi
goruinmektedir. Fakat gelistirilecek tirtinlere gére mtimktn de olabilir. Endeksleme
temelli fon toplama ve Ozellikle sermaye piyasasi Urlnlerinin yer aldigi degisik
portfoylerin gelistirilmesi, hem yastikaltindaki hem de faizli sistemdeki fonlara cazip
gelebilir. Cunkt katilim bankaciligl felsefesiyle sermaye piyasasi Urdnlerinin
uyumlastirilmas: sayesinde, bahsi gecen her iki kanaldan tasarruflarin katilim
finans sistemine cekilmesi mtimkutndir. Bunun icin de hem finansal okuryazarligin
gelistirilmesi; hem de sisteme glivenin olusturulabilmesi gerekmektedir ki, déntistim,
beklentiler gerceklesebilsin.

Tablo 2: 31.12.2018 Tarihi itibariyle Tiirkiye'de Faaliyette Bulunan Bankalarin Paylar1

Sektor Paylar1
(%) Yurtici |
Bankalar Krediler/ S$auli:1 I;::lh:ia?
Aktifler Kullandirilan Mevduat/ Fon Yy ( §i)

Fonlar
Mevduat 88 87 93 10.400 187
Bankalar:
Kalkinma ve Yatirim 7 ] 0 54 5
Bankalar:
Katilim
Bankalar ) ) 7 1.122 16

Kaynak: (Bankalarimiz, 2019), (Katiim, 2019) ve (BDDK, 2019) verilerinden dtizenlenmistir.

3.2. Faizsiz Araclar Gelistirilebilmesinde Enflasyon, Faiz ve Zaman Tercihi
Etkilesimine Bakis

Insanlik tarihi boyunca hemen hemen butiin toplumlarda faiz olgusu, hem
dinsel ve ahlaki kurallara hem de otoritelerce yapilan elestiri ve yasaklara;
diizenlenmelere maruz kalmistir. Ekonomiyle olan etkilesiminden dolay:r da, ana
akim iktisadi dustnce ekollerinin neredeyse hepsinde tartismali konu ve
kavramlardan birisi olarak gortlen faiz; iktisadi, dini, felsefi ve etik acilardan
degerlendirilmis, tanimlanmaya calisilmistir. Islamiyet’te ise faiz kavrami kesinlikle
yasaklandigindan teorik calismalar, aciklamalar yapilmamistir.

Iktisat ana akim duistince okullarindaki faiz hakkindaki teoriler, calismamizin
kapsam1 olmadig icin sadece temel kavram olarak godztiken faizin zaman tercihine
deginecegiz. Zira zaman tercihi, paranin zaman degeri kavramlarina Islami acidan
da bakilmaktadir. Ayni sekilde bir sorunun ¢éziimutinde onu etkileyen kék nedenlere,
cevresel ortama btitiinctl acidan bakilarak ¢éztimler 6nerilmelidir ki, enflasyon, faiz,
zaman tercihi kavramlarina da, birbirini etkilemesi nedeniyle, bu acidan
bakilmalidir.

Ana akim iktisatta faiz veya paranin zaman degeri genel olarak, bireylerin
simdiki tiiketimi gelecekteki tiiketime tercih etmelerinin karsiigidir. Islami acidan
Hamza ve Jediha (2018: 179-180) gore de, paranin zaman degeri, gercek sektére baglh
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olarak belirlendigi icin zaman tercihi* daha fazla yatirim kararina neden olur. (...)
Yani zaman tercihi gercek ekonomiyle iligkiler tarafindan belirlenmektedir diger bir
degisle gercek projelerdeki yatirimlara baglhidir. Zaman tercihi, aktif olmayan paray:
aktiflestirmek ya da risk anlaminda degil gercek projelere yatirim yapmak anlaminda
degerlendirilmektedir. Bu da aktord, gelecek faydalar1 azaltmaya ve onlar1 yatirim
maliyeti ile kiyaslamaya yéneltir. Icglidiisel olarak, zaman tercihi, buglin lehine
egilim gosterir eger gelecek lehine egilim gosteriyorsa buginktl degerden daha
yuksek bir gelecek deger farz ediliyor demektir. Yani zaman tercihi projelerin
karlhiligina baglhdir. Eger projelerin getirisi ytiksekse bu zaman tercihi gértisti dogal
olarak daha fazla yatirimdan yana olacaktir.

Tasarruf sahibi veya yatirimcilar agisindan zaman tercihi karsiliginin (veya
paranin) bedeli olarak faizi kabul eden ana akim iktisat yerine Islamiyet’in konuya
farkli bakisi, faizin nicin yasakladigini aciklayan baska bir argiman da sunmaktadir.
Soyle ki, tasarruf sahibine isin basinda (buglin) sabit bir oranda faiz verilmesi, o fonu
kullanan yatirimciya yansitilan bu sabit maliyete karsilik (gelecekte) elde edecegi
getiri belli degildir. Belki de bu sabit (girisilecek yatirirmin basinda katlanilan) faiz
oranlari, hem enflasyonun; hem de ekonomik krizlerin dolayisiyla yatirimcinin
iflasinin nedeni olabilecektir. Diger bir ifadeyle, (buglin) yliksek faiz maliyetlerine
katlanilarak yapilan yatirim veya Uretim sonucunda ortaya cikacak yuksek fiyath
urunler stokta bekleyebilecektir. Yani ytuksek faize katlanarak (bugltin) tiretim yapan
firmalar, (yakin gelecekte) 6nce enflasyon sonrasinda da satamadiklar1 trtinlerle
deflasyon stirecine neden olabileceklerdir.

Yukaridaki ifadelerde belirtildigi gibi parayi, faiz seklindeki sabit bir oranla
6dunc vermek yerine, gelecek zamandaki reel yatirimlara veya bir dayanak varliga
bagl islemlere yonlendirmek hem ekonomiyi canlandirabilecek hem de paradan para
kazanmak 6nlenebilecektir. Bunun icin her iktisadi sistemde oldugu gibi 6ncelikle
ulusal ekonomik yapinin tim kurumlarina given duyulmas: ve ekonomide
“enflasyon, faiz, devaliiasyon” sarmalinin olmamasi gerekir. Ozellikle tasarruf
sahipleri acisindan maruz kalinan ytiksek enflasyon nedeniyle, yerel paradan kacisin
onlenebilmesi, tasarruflarin yerel para cinsinden tesvik edilebilmesi, 6zellikle de faize
bulasma endisesinin asilabilmesi icin enflasyon rakamlarini referans alan
endekslerin, farkli araclarin gelistirilmesi gerekmektedir.

Uludag (2010: 313-314) gore de, faiz olay: ile enflasyon baska baska olaylar
olmakla beraber, ekseriya i¢ ice bulunmaktadir. Biz faizin enflasyonu karsilayan
kismina hicbir sekilde faiz demiyoruz. Paranin hi¢c deger kaybetmedigini ve esya

4 Cari tiiketim ya da gelirin gelecektekinden daha yiiksek olacagint degerlendiren ekonomik birimler pozitif
zaman tercihine sahiptir. Bu nedenle yatinmun gelecekteki maliyet ve getiri akimlart bugtine indirgenerek
farkli zaman getiri ve maliyet perspektifi olan projeler mukayese edilir (Parasiz, 2007: 665). Diger bir ifadeyle
ekonomik birimlerde zaman tercihi cesitli nedenlerle bugtinden yanadur, 6zellikle yartnin ne olacagt belli
olmadigt igcin bugtintin firsatlart degerlendirmeye calisilir. Dolayisiyla gelecek lehine tercihlerin olusabilmesi
icin bugtinkt degerden, firsatlardan daha iyilerin arz edilmesi gerekmektir. Yani bugiinkil tiiketim yerine
tasarruf ve/veya yatirumun tercih edilmesini saglamak, gelecek icin zaman tercihi olusturabilmek amacwyla
gelecekteki projelerin daha yararli, karli olacag: bilinci ézellikle tasarruf gticti yani geliri ytiksek olan
bireylerde olusturulmalidir. Zira Iscan ve Aydin (2018: 450) gére, gelir ile finansal zaman tercihi arasinda
da anlamul bir iliski varduwr. Gelir arttik¢ca katitimcilann finansal anlamda daha saburli olduklart bulunmustur.
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fiyatlarinin sabit kaldigi bir piyasa farz ederek bu ortamda anaparaya ilaveten 6denen
ek meblaga faiz diyoruz. (...) “Gerek alum satimdan gerekse ddtingten dogmus olsun,
miktar ve rakam olarak borcun aynini degil, borcun dogdugu tarihteki kiymetini aynen
édemek lazimdir.” diyen Imam Ebu Yusufun bu gértistinden ziyade, “Tam ve dogru
olarak 6l¢iin ve tartin” (En’am, 6/152), “Olcii ve tartida tam denklik gézetin® (A’raf,
7/85), “Noksan dlgenlerden olmaywn, tam dSl¢iin® (Suara, 26/181, 182), “Noksan 6l¢tip
tartmayin” (Nuh, 11/84), “Hakca tartin ve tartida zarar ziyana yol acmayin” (Rahman,
55/8), “Olcti ve tartida hile yapanlanin vay haline!” (Mutaffifin, 83) gibi naslara
dayanmak daha dogrudur. Zira para bir deger 6lctusutdur, enflasyon sebebiyle bu
Olcekte ortaya cikan bozukluk, esya fiyatlari esas alinarak duzeltilir. Gergi ikraz
edilen paranin verilis ve alinis tarihleri arasinda ugradig: deger kaybini tam olarak
tespit etmek mtmkuin degildir, ancak bu ttirla yerlerde tespit edilen tahmini miktara
tam itibar edilir (Tuketici fiyat endeksi TUFE, tretici fiyat endeksi UFE gibi).

4. Faizsiz Bankacilik Uygulamalar1 Agisindan Oneriler

Katilim bankaciliginda, faizsiz fiyatlamay1 esas alacak trtnlerin uygulanmasi
onlarin piyasa payinin artirilmasina 6nemli bir katk: verebilecektir. Bu tirtinlerin isin
basinda cazip hale gelebilmesi icin vergi dlizenlemelerindeki desteklerle uygulamaya
aktarilmasi, yastikalti tasarruflarin sisteme kazandirilmasina, finansal sistemde
derinligin saglanmasina katkida bulunabilecektir. Tabii ki, 6ncelikle finansal sisteme
gtuven verecek kurumsal diizenlemelerden taviz verilmemesi gerekir. Anac¢ ve Kaya
(2017, 179) goére de, katihm bankalarinin bireysel musterilerin demografik
ozelliklerine gore islevlerini artirarak sekillendirmeleri, bireysel musterilerin katilim
bankalarini tercih etme yéniindeki kararlarini da destekleyecektir.

4.1. Enflasyonist Ortamda Katilim Finans Sisteminin Endeksleme
Temelli Gelistirebilecegi Yontemler

Genelde gelismekte olan ekonomilerin mal ve hizmetler piyasasindaki triin
veya hizmetlerin arz ve talebi arasindaki dengesizlik veya girdi maliyetlerindeki
yukseklik enflasyona yol acmaktadir. Clinkti bazi Uretim faktoérlerinin yetersizligi
yaninda 6zellikle genisletici maliye ve para politikalar1 vasitasiyla olusturulan efektif
talep sonucu enflasyon olusmaktadir. Bu enflasyon surecinin 6énemli bir nedeni
parasal oldugu gibi sonuclar1 da; tilkenin milli parasinin satin alma giiciinde diisme
seklinde baslayacak bir dizi olumsuzluklara sebep olabilmektedir. Konumuz
itibariyle yerel paraya yansiyan boyutu incelenmektedir.

Gunumuz ekonomilerinde degisim araci olarak kullanilan para fiyat paradir®
ve glicini hem yasadan hem de tilkenin ekonomik potansiyelinden almaktadir. Yani
yerel paranin satin alma gliclinl, temsil ettigi ekonomik yapinin dinamikleri
belirlemektedir. Eger piyasada sUrekli bir enflasyonist stire¢ varsa paranin satin
alma glicti erozyona ugrayacaktir. Ozellikle enflasyonist soklar aninda ellerinde yerel
para bulunanlarin reel satin alma glicii azalacaktir. Bu durum da, hanehalkinin

5 Degerini artik altin ve gtimiisten almayan (fiyat) paranin, deger kaybini, ilan edilen enflasyon nispetlerinin
ortalamasina gére hesaplayp, 6demeyi boyle yapmanin faiz olmayacagi, aksine alacakliya hakkint édemek
icin ve borgtan kurtulmak icin gecerli bir yol oldugu ortaya ¢tkmaktadwr (Karaman, 2012: 112).
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yerel paradan harcama yaparak kacisina veya baska aktiflere yonelmesine neden
olabilmektedir.

Maloney’e (2015) gore de, her 30-40 yil sonras: diinyada yeni bir para sistemi
arayisi gindeme gelmektedir. Bu arayisin temel nedenleri maliye politikalarina
destek vermek zorunda kalan para politikalarinin iflas etmesidir. Finansal sistemin
strdurulebilirliginin ortadan kalkmasidir.

Bu arayis sonunda 06zellikle sabit geliri olan hanehalki, geleceklerinin teminat:
olan tasarruflarinin alim giicleri azaldigindan fakirlesmektedirler. Boyle bir ortamin
stireklilik kazandig ve tedirginligin arttig1 gintimuizde 6zellikle finansal okuryazarlik
seviyesi dustk veya faiz endisesi olan bireylerin, kendilerini korumalar: igin
muhafazakar ara¢ olan kiymetli metallere/dovizlere yonelmeleri veya onlara
endekslemeyi iceren Urtnleri tercih etmeleri kacinilmazdir.

Fakat faizsiz sistemlerin gelistirilmesi stirecindeki yeniden olusumda, katilim
finans sistemlerinin kurulmasi ve calistirilabilmesi i¢in uzun bir zamana ihtiyag
oldugu dikkate alinarak enflasyona endeksli araclarin énemli olduguna ve nasil
kullanilacagina dikkat edilmelidir. Zira Ceker’e (2013: 245) goére, paranin deger
kaybini/enflasyon farkini tek maddeye kiyas ederek hesap etmek yanlhstir. Paranin
ne kadar deger kaybettigini mesela tek basina altina veya tek basina bir dévize
kiyaslayarak hesap etmek faizin dogurdugu fesada sebebiyet verebilir. Ne kadar ¢cok
kalem mala kiyas edilirse o kadar adil hesap yapilmis olur. Bu is icin Esya Fiyatlari
Indeksini 6lcti gdsterebiliriz. Buna gére paranin borc verildigi gtin ile tahsil edildigi
gun arasinda ne kadar deger kaybi meydana geldi ise o kadar fazlasini almak faiz
olmaz. Aktepe’ye (2012: 32) gore de, borc verilebilir her tirld mal ve varlik borc
olabilir. Bu bakimdan para borcu yaninda altin ya da déviz borcu vermek de
mesrudur. Alacaklinin TL olarak verdigi borcun enflasyon karsisinda deger
kaybetmesi sebebiyle ugrayacag: zarari, enflasyon farkini talep ederek gidermesi
mumkuindr.

Eroglu ve Kangal’a (2016: 327) gore de: Islam dininin temelinde “herkesin
yararnint gerceklestirme” amact bulunur. Bu hedefe ulasilirken adalet olgusundan
hareket edilir. Islam ekonomisi Islam dininin deger yargilari ve ahlaki kurallari
cercevesinde maddi kaynaklarin elde edilmesinde ve kullanilmasinda adaletli
davranilarak refah artisinin saglanmasi icin 6nce Allah’a sonra da topluma karsi olan
gorevlerin yerine getirilmesini saglayan bir sistem olarak karsimiza cikar. Kul
Hakki’nin da gozetilmesi ile adil gelir dagiliminin saglanmasi istenilen bir durumdur.
Ancak enflasyonun yulikselmesi sonucunda paranin satin alma gticii diiger ve bu da
refah seviyesinin de diismesine yol acar. Bu durum Islam ekonomisinde istenilen bir
durum degildir. Zaten Islam ekonomisinin emir ve yasaklarina tam anlamiyla
uyuldugu takdirde enflasyon olgusuyla karsilasilmayacag: savunulur.

4.1.1. Katilim Finans Sisteminde Enflasyon Telafi Edici Hesap

Nihai mal ve hizmet piyasalarinda, arz ile talep seviyeleri arasinda olusan
fiyatlar, ekonominin énemli bir gdstergesidir ve tiim piyasalan etkiler. Ozellikle
enflasyon ataleti yasayan Turkiye gibi ekonomilerde fiyat istikrarsizliginin neden
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oldugu olumsuzluklari®, 6zellikle efektif talebi artiran, yerel paradan kacisi
hizlandiran durumlar yani para ikdmesini azaltmak; faizle is yapma korkusunu
yikarak tasarruflari yerel para cinsinden tesvik edebilmek icin enflasyona endeksli;
enflasyonu telafi edici yontemlerin gelistirilmesi gerekmektedir. Enflasyon ataletinin
kirilamadigr bir yapida hem enflasyonu besleyen” paradan kacis surecinin
kirilabilmesi hem de yastikaltindaki finansal sermaye israfinin énlenebilmesi icin
enflasyon telafi edici dlizenlemelerin hayata gecirilmesi yerinde olacaktir. Fakat bu
urdntn geleneksel bankacilikta kullanilmaya baslanmasi, konvansiyonel finans
sistemindeki tasarruflardan katilim bankaciligina gececek fonlarin miktarini
dolayisiyla rekabet glictinti azaltacaktir. Bu ylizden ge¢ kalinmamasi gerekir.

Bu oOnerimiz, 06zellikle yastikaltindaki kisa vadeli tasarruflar1 katilim
bankalarina cekmek ve zamanla kisa vadeden uzun vadeye gecisin tercih edilmesini
saglamak dolaysiyla enflasyon beklentilerini kirmak icindir. Ctnkd genel olarak
Turkiye’de finansal sisteme kaynak saglayan tasarruf sahipleri, temelde enflasyon,
devaltiasyon gibi olumsuz beklentiler nedeniyle kisa vadelerde yogunlagsmaktadirlar.
Dolayisiyla finansal sistemin kullandirdigi kredilerle, topladigi mevduatlar
arasindaki vade uyumsuzlugu sorununun ve tasarruf yetersizliginin hemen
asilabilmesi muimkuin degildir. Ayrica faize bulasma endisesinin ortaya cikardigi
yastikalt1 gibi nedenlerle israf vardir. Piyasadaki cari faiz oranlar1 yerine gelecek
donem enflasyonunu referans alan ve onu telafi eden sistemlerin kurulmasi ve tesvik
edilmesiyle bu sorunlarin ortadan kaldirilabilmesi veya hafifletilebilmesi mimktn
olabilecektir.

Burada o6nerilen hesap icin Enflasyona Endeksli Hesap, Enflasyon Korumal
Hesap, Enflasyon Telafi Edici Hesap gibi isimler kullanilabilir. Burada “Enflasyon
Telafi Edici Hesap” ismini kullanilacaktir.

Enflasyon Telafi Edici Hesap sisteminde, ilk asamada basitlik saglamak icin
stUiresi U¢ aya kadar olan ve 100.000 TL'yve kadar olan kisa vadeli tasarruflarda,
sadece enflasyon farkinin tasarruf sahibine 6denmesi saglanabilir.

Burada zamanlar arasi (vade basi ve sonu arasinda) ortaya ¢ikacak enflasyon
farki hesabinda Turkiye Istatistik Kurumu’nun (TUIK) verileri kullanilabilir. Ctinkti
TUIK verilerinin genel olarak ne anlama geldigi herkes tarafindan bilinmekte ve takip
edilebilmektedir. TUFE, UFE, Hizli Tuketilen Urtinler Fiyat Endeksi gibi farklh
endekslerden, basitlik olmasi1 acisindan, sadece hanehalkinin alim gliciint gésteren
TUFE kullanilabilir veya ortalamalar da alinabilir. Fakat en énemli konu, bu verilere
given duyulmasini saglayacak seffaflik ilkelerinin uygulanmas: gereklidir. Eger

6 Yiiksek enflasyonun neden oldugu olumsuzluklart minimize ederek fiyat istikrarint saglamak icin; éncelikle
tiretim faktorlerinin dagilim yapisini bozan unsurlarin normalize edilmesi gerekmektedir. Déviz, hisse senedi
ve gayrimenkul gibi piyasalarda zaman zaman meydana gelen ve stirdtrtilebilir olmayan kazang¢ yapulart
bu unsurlara érnek verilebilir (Evren ve Mucuk, 2019: 186) .

7 Ttrkiye'de tireticiden perakendeciye, vade mekanizmast da o kadar ¢iginndan c¢ikarlmis vaziyette ki,
enflasyonu besleyen bir gizli maliyet de vade dengesizliginden geliyor. Eger, katma deger zincirindeki,
tiretimden tiiketime uzanan dagitim zincirindeki modast ge¢mis aractliklari, gizli maliyet olusturan kesintileri
ve mantik dist vadelendirmeleri ortadan kaldinirsak, fiyat istikrart adina, enflasyonla miicadele adina ¢ok
énemli bir stireci yakalamis olacagiz (Alkin, 2019).
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hanehalkinda, enflasyon verilerine duyulan gtivensizlikten dolayi, ugranilan reel bir
gelir kayb1 inanci olusursa, bu sistemden beklentiler yani yerel paradan kagcisi,
yastikalt: tasarruflar: 6nlemek zordur.

Bu temel gerekliliklerin saglandigi durum sonrasinda, sistemin gercekten faize
bulasmadiginin ve basitce herkes tarafindan kolayca anlasilabilmesi saglanmalidir.
Enflasyon Telafi Edici Hesaplarda bulunan mevduatlarin, vade basi ve sonu
arasindaki donemde Hesaplanan Enflasyon Fark: (Tablo 3‘de goruldugt gibi) farkls
sekillerde hesaplanabilir.

Tablo 3: Enflasyon Telafi Edici Hesap Isleyisi icin Alternatif Hesaplama Ornekleri

Enflasyon Telafi Edici Hesap = Finansal Sermaye + Hesaplanan Enflasyon Farki (Vade Basi ve
Sonu Arasinda Gerceklesen)

Aylik Aciklanan Tiketici Fiyat Endeksine (TUFE) Gére,

Hesaplanan Enflasyon Farki 1 = (Finansal Sermaye x Vade Sonunda Gergeklesen Enflasyon Orani
x Vade) /36500

Aylik Aciklanan TUFE/UFE Ortalamasina Gére,

Hesaplanan Enflasyon Farki 2 = (Finansal Sermaye x Vade Sonunda Ortaya Cikan Enflasyon
Orani x Vade)/36500

Altin/Doviz gibi Aktiflerin Fiyatlarinda Meydana Gelen Degisimlerin Ortalamalarina Gore,

Hesaplanan Enflasyon Fark: 3 = (Finansal Sermaye x Vade Basi ve Sonu Arasinda Aktif
Fiyatlarinda Ortaya Cikan Enflasyon Orani x Vade)/36500

Hesaplanan Enflasyon Farki tizerinden, Banka Sigorta Muamele Vergisi gibi
kesintilerin olmamas: icin gerekli dliizenlemelerin yapilmas: gerekir. Hatta ortaya
cikan enflasyon farki, katilim bankalarinin, katilim hesaplarina o6dedigi kar
paylarindan fazla ise aradaki fark Hazine ve Maliye Bakanliginca veya TCMB
tarafindan karsilanabilir. Clinkt enflasyonun Onlenememesinden, yerel paranin
degerinin korunamamasindan Htuiktimetle birlikte TCMB sorumludur diyebiliriz.
Tasarruf sahipleri, bu enflasyon farkini yeterli gébrmez veya daha fazla kazanmak
isterlerse o zaman katilim bankalarinin uzun vadeyi iceren katilma hesaplarina,
sermaye piyasast araclarina yonlendirilmeleri saglanabilir.

4.1.2. Katilim Finans Sisteminde Cesitli Varliklarin Piyasa
Fiyatlamalarina Endeksli Hesap

Faiz temelli finansal araclara karsi olan ekonomik aktoérlerin bu
hassasiyetlerine cevap verebilecek bir diger yoéntem de gercekci piyasa
fiyatlamalarina bagl yeni araglarin, dlizenlemelerin olusturulmasi gerekir. Ctunku
geleneksel bankaciliktaki fiyatlamalarda kullanilan faizin, finansal sistemdeki bazi
riskleri icermesi ve pozitif faiz verdigi beklentisi vardir. Dolayisiyla faiz olmadan,
paranin i¢c ve dis degerinde meydana gelebilecek olumsuzluklarin azaltilamayacag:
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beklentilerine ilaveten faize bulasma endisesi vardir. Bu da finansal sisteme olan
guvensizligin yaninda yastikalti tasarruflarin olusmasinin temel nedenidir. Bu
durumun kisa donemde hafifletilebilmesi icin faiz hassasiyeti olan kesimlerin
tasarruflarini, Tablo 3’deki o6zellikle ticincti 6rnege benzer bir sekilde, cesitli
varliklarin piyasa fiyatlamalarina endeksli (referans8) yatirinm araclarina
yonlendirecek sistemlerin gelistirilebilmesi gerekmektedir ki, enflasyon beklentilerine
kars1 para ikamesi ve yastikalti tasarruflar 6nlenebilsin. Zira ekonomideki fiyat
istikrarsizliginin 6nlenebildigi durumlarda da, diger olumsuzluklarin kontrol altina
alinabilmesi daha kolaydair.

4.2. Finansal Sermaye Israfinin Onlenebilmesinde Sermaye Piyasasi
Araclarinin Onemi

Sermaye piyasasi araclari, risk ile getiri arasinda dengesinin kurulmasina;
ortaklik felsefesinin gelismesine; bir varliga yatirim yapilmasina ve gayrimenkullerin
menkul kiymetlestirilebilmesine imkan saglarlar. Aslinda bu ozellikleri nedeniyle
katilm bankaciliginin sermaye piyasasi aracglarini merkeze alan yeni bir strateji
gelistirmeleri gerekmektedir. Bu ylizden bu araclar vasitasiyla, faizsiz urtnler
gelistirilebilmesi; finansal okuryazarlik seviyesinin yukseltilebilmesi icin katilim
bankaciligina btiyik gorevler diismektedir. Boylece hanehalki, tasarruflarini sadece
faiz ile 6ding veren durumunda degil; miitesebbis bilinciyle tek basina veya ortakhik
seklindeki projelerle ekonomik sistemde devamli yer alarak, tasarruflarini yatirima
dontstirmesi mimkin olabilecektir (Yazici, 2017: 86-87). Boylelikle Turkiye’deki
finansal sistemdeki para piyasalarinin tistiinltigt tersine cevrilebilecektir.

Tasarruf acigi ve fazlasi olanlarin taleplerini karsilayabilecek sermaye
piyasasinin 6nemli bir faizsiz tiriinti de kira sertifikas: (sukuk®) ve ona dayal
Urtnlerdir. Katiim bankalarinin, proje veya tUretime dayali kira sertifikalarini
cikartilabilmesi piyasada derinligi artirabilecektir. Zira bunlar faizsiz bankaciligin
gelisimine, fonlarin ticari alanlara yoénlendirilebilmesine katki saglayabilecektir.
Cunkti katiim bankalari, havuzlarinda topladigi fonlar ile kar/zarara katilma
(musareke) veya emek/sermaye ortakligi (mudarabe) gibi ortakliga dayali kira
sertifikas1 cikartabilecektir. Benzer bicimde katilma hesaplarindaki tasarruflarin
veya 6z sermayesinin belli bir kismini riski daha ytksek olan gayrimenkul veya
girisim sermayesi fonlarina yoénlendirebilecektir. Dolayisiyla katilim bankalarinin
plasmanda buyuk bir agirlik verdigi ve elestiri aldigi maliyet arti1 kar marjli satis
(murabaha) yonteminin yanina katilim bankaciliginin felsefesine uygun bu sekildeki
Urltnleri de ilave edebildigi zaman aldig tenkitleri azaltabilecektir veya muhtelif
fonlardan olusan katilim havuzlariyla riskleri dagitabilecektir. Ayni sekilde hem

8 Referans oranlarn sektdrden sektore, piyasadan piyasaya ve zamandan zamana degisebilir; resmi bir
piyasa oramt gayri resmi olandan farkli olur; bir gayrimenkul orant emtia piyasast oranundan farkli olur;
benzer sekilde, finansal sektériin orant sanayi veya tartmunkinden farkli olur. Ancak bu tiir bir oran ilgili
piyasa oyuncularinin mallarint ve hizmetlerini fiyatlamak icin bulunmalidir (Ayub, 2017: 475).

9 Sukuk piyasalarinun hem ulusal hem de uluslararast yatinmciann ilgisinin ¢ekecek sekilde gelistirilmesi,
ytiksek sukuk talebi karsisinda sukuk ihraglanimin arttirllarak daha dengeli bir piyasanin olusturulmast ve
ikincil piyasalarn destekleyerek sukukun likiditesinin ytikseltiimesi ekonomik olarak tilkemize de katkt
saglayacaktir (Sarkaya, 2019: 59).
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katilim finans sisteminde yeni araclarin hem de sermaye piyasalarinin gelismesine
katkida bulunabilecek bir ara¢ da katiim endeksleri ve katiim endeksine dayali
borsa yatirnm fonlandir. Tabii ki bunlarin taninmasi, yayginlasabilmesi, fon
sahiplerinin bu Urtnleri anlamasi ve ulasabilir olmasi icin ayni zamanda ikinci el
piyasasinin genisletilebilmesi, piyasa yapiciliginin diizenlenmesi gerekir.

Ozetle, hanehalkinin finansal okuryazarlik seviyesinin gelistirilebilmesinin ve
yastikalt: tasarruflarin azaltilabilmesinin éneminin yogun bir sekilde konusuldugu
gintimuzde katilim bankaciliginin bu bakis acisini dikkate almasi, bunlar1 lanse
etmesi onun taninirligini artirabilecektir. Ctinkd “mal canin yongasidiu” atasdzi
insanlarin buglin ve yarinlar icin umutlari olan tasarruflarinin, varliklarinin onlar
icin ne kadar 6nemli oldugunu ifade etmektedir. Bu ylzden finansal okuryazarlik
seviyesinin yukseltilmesi “stitten agzt yanan yogurdu tifleyerek yer’ atasézindeki
asir1 ihtiyatli olmanin yerini bilin¢li olmaya birakabilecektir (Yazici, 2017: 127). Yeter
ki, finansal okuryazarlik seviyesinin yukseltilmesi yaninda besinci baslik altinda
incelenen kurumsal yapilarin tesisi ve calismasi da saglanabilsin.

4.3. Faizle Borclanmaya Alternatif Bir Yontem Olarak Kitlesel Fonlama

Kitlesel fonlama, bir proje veya girisimin bir grup insan tarafindan internet
araciligl ile finanse edilmesidir. Canbaz ve Conkar’a (2018: 212) gore de kitle
fonlamasi, yatirimci olmay: dar bir cevreden cikarak tabana yaymada ve gelirin
toplumda daha adil paylasimina aracilik ederek sosyal hayati daha dengeli hale
getirmede 6nemli bir rol oynayabilir. Kultiirel olarak yatirimci veya girisimci olmay
destekleyerek bu husustaki engellerin ortadan kaldirilmasina katki sunabilir.
Ulkemizde kulucka déneminde olan ve daha ¢ok sosyal projelerin desteklendigi kitle
fonlamasi, islam hukuku prensiplerine uygunlugu hasebiyle de desteklenmeyi ayrica
hak etmektedir.

Fakat yukarida da ifade ettigimiz gibi dlizenlenmesi ve denetlenmesi zor olan
bu yapilara cok dikkat edilmesini; doérdliincii alt baslikta incelenen duzenleyici,
denetleyici kurumlarin dolayisiyla kurumsallasma icin gerekli yapilarin etkin
calismasini gerektirir. Sermaye Piyasasi Kurulu da konuya soyle dikkat cekmistir:
“Sermaye piyasasi mevzuati cercevesinde gerceklestirilecek kitle fonlamasi
faaliyetlerine iliskin usul ve esaslara dair Kurulumuz nezdinde yurutulen ikincil
dizenleme calismalar1 devam etmektedir. Halka arz ve kitle fonlamasi faaliyetlerine
benzer yonleri ve farkliliklar1 bulunan “token satis1” uygulamalarinin Kurulumuzun
dtizenleyici smirlarina girip girmedigi durum bazinda farklilik gésterecektir. Ikincil
dizenlemeler yururliige girmeden o6nce kitle fonlamasi adi altinda izinsiz olarak
gerceklestirilecek faaliyetlerle ilgili olarak Kurulumuz tarafindan gerekli her turla
idari ve cezai tedbir uygulanacaktir. Bu asamada kitle fonlamasi adi altinda
gerceklestirilmesi muhtemel kripto varlik satislarina yatirimcilar tarafindan itibar
edilmemelidir” (SPK, 2018: 4).

5. Katilim Finans Sisteminin Gelisebilmesinde Piyasalarin Diizenlenmesi
ve Denetimin Onemi

Yerel, kuiresel finans sistemindeki ve onlarin musterisi reel sektordeki
olumsuzluklar; ikiz acik, Ucliz acgik sorunu yasayan ulkelerde daha siddetli
olabilmektedir. Ozellikle finansal piyasalarda sistemli bir sekilde olusturulamayan
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dizenlemelerin ve yapilamayan denetimlerin 6nemi, kriz dénemlerinde ortaya
cikmaktadir. Bu ytizden diizenleyici-denetleyici kurumlarin, krizler 6ncesinde isi siki
tutmalariyla saglanacak olan duzen; tersi durumunda yani bu goérevin
yapilmamasiyla duzensizlige, krizlere doéntismektedir. Bunun sonucunda da,
ekonominin timutnu etkileyen finansal aracilik gorevindeki etkinsizlik, tGim
piyasalarda basarisizliga dolayisiyla ekonomik sorunlarin ¢ézimstizItigline yol
acabilmektedir.

Kisacasi, hem geleneksel finans sisteminin; hem de katilim finans sisteminin
gelisebilmesi, derinlesebilmesi icin piyasalarin duizenlenmesi ve denetlenmesi
lazimdir. Cinkti ekonomideki konjonkttir hareketlerinde surekli bir istikrarin
saglanmast zordur ve taraflar arasinda vekalet (asil-vekill®) catismasi vardir.
Ekonomideki dalgalanmalar o6nlenemeyecegine ve asimetrik bilgiden, asil-vekil
iliskisinden kaynaklanacak sorunlar devam edecegine gore bunlarin etkileri
kticultulebilir, isletmelere, paydaslara yansiyan olumsuzluklar: azaltilabilir. Sonucta
tim taraflarin gtiven duyacag: bir sistem olusturulabilir. Bunun i¢in de ekonomide
piyasalarin isleyisini dliizenleyen ve denetleyen bagimsiz diizenleyici ve denetleyici
yapilarin kurulmas: ve calistirilmasi gerekmektedir. Bu yapilar sayesinde, gerek
finans sektértiintin gerekse de mtusterileri olan isletmelerin karsilasacag: risklerin
zamaninda ongoérulebilmesi, gerekli 6nlemlerin alinabilmesi miUmkin olacaktir.
Taraflar arasindaki vekalet catismalari, asimetrik bilgiden!! kaynaklanan sorunlar
Onlenebilecektir. Bu amaclara ulasabilmek, isletmelerde kurumsal yo6netimil2
saglayabilmek icin bagimsiz duzenleyici ve denetleyici kurumlar tarafindan
piyasalarin diizenlenmesi ve denetlenmesi gerekmektedir.

6. Sonuc

Gunumulz piyasa ekonomilerinde, nihai mal ve hizmetler piyasasindaki
fiyatlarin ytikselme hizi kadar, ilgili ekonomisinin yerel parasinin satin alma gticiinde
duistis olacaktir. Bu da hanehalkinin 6zellikle sabit gelirlilerin, portfédytindeki kendi
yerel parasinin satin alma gliciinde azalmaya neden olacaktir. Bu durum karsisinda
bireylerin yerel paradan kacisi, hem talep artisina hem de para ikamesine yol
acacaktir. Kisacasi faizi ytukseltecek bir déngti yasanacaktir. Bu fiyat istikrarsizligi
sUirecini yasayan bir ekonomide “enflasyon, faiz, devaliiasyon” sarmalinin
kirilabilmesi, yerel paradan kacisin 6nlenebilmesi, tasarruflarin yerel para cinsinden
tesvik edilebilmesi, 6zellikle de faize bulasma endisesinin asilabilmesi icin enflasyon
rakamlarini referans alan endeksler gelistirilebilir.

10 Sarac (2017: 171) gbre bir vekdlet iliskisi, bir ya da birden fazla kisinin (mtivekkil), diger bireyleri (vekil),
bir hizmeti gerceklestirebilmeleri icin istihdam etmeleri ve bu vekillere karar verme yetkisini devretmeleri ile
ortaya ¢ikar. Finansal yénetimde en énemli iki vekalet iliskisinin, hissedarlar ile yéneticileri ve bor¢ verenler
ile hissedarlar arasinda oldugu kabul edilmektedir.

11 Mishkin (2007) gére, asimetrik bilgiden, asil-vekil iliskisinden kaynaklanacak sorunlarin énlenmesinde
standart hale getirilmis finansal muhasebe ve raporlama sistemlerinin kurulmast ve isletilmesi gereklidir.

12 Millstein (2020) gére de, kurumsal yénetim; bir sirketin, hak sahipleri ve kamuoyunun menfaatlerine zarar
vermeyecek sekilde, mali kaynaklart ve insan kaynaklarini kendine cekmesini, verimli ¢calismasint ve bu
sayede de hissedarlar i¢in uzun dénemde ekonomik kazang yaratarak istikrar saglamasuu miimkiin kilan
kanun, yonetmelik ve géniillii 6zel sektér uygulamalart bilesimidir.
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Piyasadaki cari faiz oranlar1 yerine enflasyonu referans alan ve enflasyon
kaybini telafi eden sistemlerin kurulmasi ve tesvik edilmesiyle bu sorunlarin ortadan
kaldirilabilmesi veya hafifletilebilmesi mtimktn olabilir. Benzer sekilde gercekeci
piyasa fiyatlamalarina bagli yeni araclar, dizenlemeler olusturulabilir. Cesitli
varliklarin piyasa fiyatlarina endeksli yatirnm araclarina yodnlendirecek sistemler
olusturulabilir. Bir diger yontem de sermaye piyasasi araclaridir. Bunlar, risk ile
getiri arasinda dengenin kurulmasina; ortaklik bilincinin gelismesine; bir varliga
yatirim yapilmasina ve gayrimenkullerin menkul kiymetlestirilebilmesine imkan
saglarlar.

Bu o6neriler ve tlirevleri sayesinde yetersiz tasarruflarin yastikaltina gitmeden
ama faiz de kullanilmadan ekonomiye aktarilmasi saglanabilir. Boylece hem
enflasyon hem de faiz korkusu yasamadan, yerel paradan kagmadan ve finansal
sistemde kalinarak sistemin derinliginin arittirilabilmesi kosullar1 olusturulabilir ve
finansal sermayede israf 6nlenebilir.

Asil ¢6zGm tabii ki yapisaldir. Ekonomideki fiyat istikrarsizliginin énlenebildigi,
yapisal kurumsal diizenlemelerin saglanabildigi durumlarda, diger olumsuzluklarin
kontrol altina alinabilmesi daha kolaydir. Zira ekonomide dengenin saglanabilmesi
icin bircok sistemin esanli calismas: gerekmektedir.

Ozetle, bu déntisiim énemli yapisal diizenlemeleri gerektirmektedir. Bunun
basarilabilmesi icin 6ncelikle sisteme glivenin olusturulmasi, finansal okuryazarlik
seviyesinin ytukseltilebilmesine yo6nelik egitimlerin verilmesi gerekmektedir. Bu
egitimlerde hem finansal sistemdeki risklerin nasil y6netilebilecegi, hem de faizli
Urltnlerin yerini alabilecek ortaklik esasli araclarin neler olabilecegi anlatilabilir.
Boylece yastikalti tasarruflarin, su anki sekli olan katiim bankaciligl sayesinde
ekonomiye aktarilmasi, finansal sermayede israfin 6nlenebilmesi yéntinde 6nemli
gelismeler saglanabilecektir.

Bildirim

Bu calismada yayin etigi ve arastirma etigi kurallarina uyulmustur. Calisma intihal denetimine
tabi tutulmustur.
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YUKSEK TEKNOLOJILI URUN IHRACATINI ETKILEYEN
FAKTORLERIN ANALIZI: OECD ORNEGI 1

Gizem YAVUZ 2 Ozgiir UYSAL3

Oz

Bu ¢alismanin amact Ar-Ge harcamalarinin GSYIH icindeki payinda meydana gelen artislann
ytiksek teknolojili tirtin ihracatinin toplam ihracat icindeki payt tizerinde bir artisa sebep olup
olmadigint incelemektir. Olusturulan dogrusal regresyon modeline ekonomik btiyiime ve
dogrudan yabanct yatinm girisinin GSYIH icindeki payt kontrol degiskeni olarak eklenmistir.
Yapilan calismada Panel Veri Analiz yéntemi (Sabit Etkiler Modeli) kullandarak 15 OECD
lilkesinin 1991-2016 dénemi yulik verileri incelenmistir. Analiz sonuglart Ar-Ge harcamalariun
ytiksek teknolojili tirtin ihracat: tizerinde anlamli ve pozitif bir etki yarattigin: ortaya koymustur.
Ar-Ge harcamalarinda olusan %1°lik bir artisin yiiksek teknolojili tirtin ihracatinda %3,5’°luk bir
artis meydana getirdigi goriilmiistiir. Dahast, kontrol degiskeni olarak analize katilan dogrudan
yabanct yatinm girisi ve ekonomik btiytime degiskenlerinin ytiksek teknolojili tirtin thracati
tizerinde herhangi bir etkisinin olmadigt gériilmiistiir.

Anahtar Kelimeler: Yiiksek Teknolojili Urtin Thracati, Ekonomik Biiyiime, Ar-Ge Harcamalari,
Dogrudan Yabanct Yatirim, Panel Veri Analizi

ANALYSIS OF FACTORS AFFECTING HIGH TECHNOLOGY
PRODUCT EXPORT: OECD CASE

Abstract

The purpose of the study is to examine whether the increase of share of R&D expenditures in
GDP leads to an increase over the share of high technology product exports in total exports. In
our linear regression model, we added the share of foreign direct investment inflows in GDP and
economic growth variables to the study as control variables. In this study, we examined these
variables with annual data for the period 1991-2016 for 15 OECD countries by using Panel Data
Analysis method (Fixed Effects Model). The results of the analysis showed that R&D
expenditures had a significant and positive effect on the export of high technology products. It
was observed that a 1% increase in R&D expenditures caused a 3,5% increase in high-tech
product exports. Further, we found that foreign direct investment inflow and economic growth
variables included in our analysis as control variable has no effect on the export of high-tech
products in selected OECD countries.

Keywords: High Technology Products Exports, Economic Growth, R&D Expenditures, Direct
Foreign Investment, Panel Data Analysis
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Gizem YAVUZ & Ozgiir UYSAL

Extended Abstract

In a globalizing world, the production of high value-added products and
exportation of high-tech products are gaining more importance for competitive
countries. The role of R&D expenditures is crucial for countries to gain superiority
against each other in an increasing competitive environment and to gain strength
against the constantly changing economic conditions. In this sense, the main
purpose of this study is to examine whether the share of R&D expenditures in GDP
leads to an increase over the share of high-tech product exports in total exports. In
this direction, the question of this paper is whether the R&D expenditures affect the
export of high-tech products. The main motivation of this paper is to identify the
factors affecting the export of high-tech products in OECD countries.

In our linear regression model, we added the share of foreign direct investment
inflows in GDP and economic growth variables to the study as control variables. In
this study, we examined these variables with annual data for the period 1991-2016
for 15 OECD countries (Germany, United States, Austria, United Kingdom, Finland,
France, South Korea, Netherlands, Ireland, Spain, Italy, Japan, Canada, Portugal
and Turkey) by using Panel Data Analysis method. When creating the data set,
percentage values of all variables were taken into consideration. In the data set, there
are 1559 data belonging to each country, 4 different data over 26 years.

The correlation matrix shows that there is a positive relationship between high-
tech product export variable and R&D expenditures, economic growth and foreign
direct investment inflow variables in selected OECD countries. The correlation
coefficient between R&D expenditures and high-tech product exports is 0,4092. The
correlation coefficient between economic growth and high technology product exports
is 0,2399. The correlation coefficient between foreign direct investment inflows and
high-tech product exports is 0,2113.

In the analysis part, the first model shows the results that there are no control
variables and the second model shows the results with control variables. In the third
model, Hausmann Test was applied in order to choose between Fixed Effects and
Random Effects Model. Since the significance level of the Hausman test result which
is necessary for panel data analysis is less than 0,05, we preferred Fixed Effects
Model. The Hausman test result required for Panel Data Analysis showed that the
Fixed Effects Model should be used. In the fourth model, the variance problem was
solved by including the fixed effect and the results were interpreted.

The R?value of our model is 0,893, which indicates that explanatory variables
explain 89% of the change in the dependent variable. The results of panel data
analysis showed that R&D expenditures had a significant and positive effect on the
export of high technology products. As a result of the econometric tests, a 1%
increase in R&D expenditures resulted in a 3,5% increase in high-tech exports. This
means that this increase in R&D expenditures will increase the share of high-tech
product exports in selected OECD countries.

In addition, we found that the economic growth and FDI inflow variables
included in the analysis as control variables were statistically insignificant.
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Therefore, it was observed that these two variables has no effect on the export of high
technology products in selected OECD countries.

The results of the study reveal that R&D expenditures have a statistically
significant and positive effect on high technology product exports. It is not surprising
that R&D expenditures, which are similar to the results of the previous studies, have
a positive effect on the export of high-tech products. However, in the study, unlike
the literattire Falk (2009), Guide and Topc¢u (2012), Gékmen and Turen (2013),
Topall1 (2015), Kizilkaya et al. (2017), Usman (2017) and Yildiz (2017), foreign direct
investment inflow and economic growth variables have no effect on the of high
technology products exports.

Countries that want to have a power in international competition should
increase the share of high-tech product exports in total exports and use industrial
technology efficiently. It is important to implement incentive policies in order to
increase the exports of high technology products on countries, especially to give
importance to innovation, technology and R&D expenditures. The findings reveal the
importance of R&D expenditures on the export of high-tech products for countries
which want to have a power in the international competitive environment. The fact
that R&D is related to the highly specialized fields of the countries enables the export
of high value-added products. Creating high added value in production is possible
with using high technology.

1. Giris

Yiiksek teknolojili Girtin ihracati (YTUI) yapan sektérler tilkelerin ekonomik
buytmelerinde en hizli bliyltiyen sektorler arasinda yer almaktadir. Dtistik teknolojili
Urtin ihracatina gére YTUl'ye daha fazla agirlik verilmesi tilkelerin ekonomik
buyltmelerinin strdurtlebilir olabilmesi i¢in bir gerekliliktir (Korkmaz, 2010:3321).
Yuksek teknolojili tirtinlerin ihracatina énem veren Ulkelerin ayni zamanda Ar-Ge
harcamalarina 6nem veren tulkeler oldugu goértilmektedir. Uluslararasi ticarette
ulkeler Gstunlik saglayabilmek, ekonomik btiytime ve kalkinmalarini arttirabilmek
icin Ar-Ge harcamalarina pay ayirmaktadirlar. Dolayisiyla tilkeler Ar-Ge harcamalar:
ve yuksek teknolojili Girtin ihracatlar1 sonucunda uluslararas: ekonomide énemli bir
yere sahip olmay1 hedeflemektedirler. OECD tlkelerinde 2000’li yillarin baslarinda
ortalama olarak Ar-Ge harcamalarina ayrilan pay %2,1 iken, 2017 yilinda bu oran
%2,4 oranina ylikselmistir (http://www.oecd.org/). Turkiye YTUI konusunda elde
edilen verilere gore ilk siralarda yer alan irlanda, Giiney Kore ve ABD gibi diger OECD
ulkelerinin ihracat rakamlarina ulasabilmis degildir. Bu duruma sebep olan etkenler
arasinda Ar-Ge odakli olunmamasi ve yenilige yeterince énem verilmemesinin etkili
oldugunu sdylemek mimktndr.

Gelismis tlkelerin rekabet glicti modeli yiksek teknolojinin gelismesi, ytiksek
teknolojili Girtin ve hizmetlerin Uretimi ve diinya pazarlarina dahil olmas: Uizerine
kuruludur (Gerasymchuk ve Sakalosh, 2007:195). Genellikle tUrtin gelistirme
strecinde yeni ylksek teknolojili Urlnlerin ticarilestirilmesi en maliyetli
asamalardan biridir (Easingwood ve Koustelos, 2000:27). Yuiksek teknoloji trtin
ihracatinin tilke ekonomisi icin 6nemini kavrayan tlkeler ihracatlarinda ytksek
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teknolojili Grtnlerini 6n plana cikarmakta ve Urettikleri yiksek teknolojiyi patent
korumasi ile givence altina almaktadirlar (Shaffer, Chastagner ve Umesh, 2016: 6).

Yuksek teknoloji iceren tretim faaliyetlerinin OECD tuyesi tilkelerde artmasina
teknolojide yasanan gelismeler sonucundaki rekabet artisi sebep olmustur. Bu
durum ise diinyanin teknoloji tireticisi konumunda olan OECD tlkeleri icin ytiksek
teknolojili trtinlerinin ihracatinin artmasini etkilemigtir. Stirekli olarak yeni ve
gelismis teknolojiler Gireten gelismis OECD tlkeleri bu teknolojileri ile ihracatlarini
ve ihracat gelirlerini arttirmak istemektedir. Bu sebeple firma ve tlkelere ytksek
teknolojili Girtinlerin Uretimi dlinya capinda gicli olma ve glicint devamli hale
getirme imkani tanir. Dolayisiyla OECD tlkeleri yliksek teknolojili tirtinlerin ihracati
ile daha buytk pazarlara girebilmektedir (Konak, 2018: 66-69; Sahin ve Toramanli,
2018: 37).

Tablo 1: Secili OECD Ulkelerinde Yiiksek Teknolojili Uriin ihracat1
(Toplam ihracat icinde % Pay1)

Ulke 1991 1996 2001 2006 2011 2016
irlanda 38,380 46,767 47,632 34,527 21,191 29,090
Fransa 18,687 18,894 23,488 21,462 23,715 26,669
Giiney Kore 19,341 24,068 29,785 32,146 25,721 26,543
Birlesik Krallik 24,653 26,689 34,019 33,854 21,393 21,834
ABD 32,402 30,759 32,617 30,057 18,106 19,959
Hollanda 17,619 26,777 32,714 28,990 19,814 17,778
Avusturya 8,601 8,874 14,610 13,336 11,669 17,575
Almanya 13,099 13,768 18,316 17,136 14,964 16,905
Japonya 24,246 26,148 26,595 22,057 17,459 16,221
Kanada 15,915 15,829 15,697 13,345 13,426 12,935
Finlandiya 7,211 16,335 24,357 22,308 9,272 8,441
Italya 8,198 7,895 9,564 7,335 7,366 7,488
ispanya 7,810 7,604 7,765 6,382 6,467 6,980
Portekiz 3,664 4,100 7,801 8,904 3,688 5,290
Tiirkiye 1,000 1,607 3,871 1,854 1,839 2,030

Kaynak: (Dtiinya Bankasi, 2019)
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Tablo 1’deki verilere gore; gelismis ve gelismekte olan tilkelerden olusan OECD
érgltiinde toplam ihracat icinde YTUI payinin Turkiye, Portekiz, italya ve Ispanya’da
duistik oldugu, diger tilkelere kiyasla irlanda, Giiney Kore, ABD ve Birlesik Krallikta
toplam ihracat icinde YTUI paymnin ytiksek oldugu anlasilmaktadir. Tablo yillar
kapsaminda incelendiginde, toplam ihracat icinde YTUI payimnin en ytiksek oldugu
tlke 1991 yilinda %38, 2016 yilinda %29 oraniyla irlanda oldugu gértilmektedir.
Yillar itibariyle toplam ihracat icinde YTUI pay1 en diistik olan tilke 1991 yilinda %1,
2016 yilinda %2 ile Turkiye oldugu gézlemlenmektedir.

Bu calismanin temel amaci, 1991-2016 dénemi yillik verileri ile 15 OECD
tilkesinin GSYIH icinde Ar-Ge harcamalar payinin toplam ihracat icinde YTUl'nin
pay1 lizerinde bir artisa sebep olup olmadigini arastirmaktir. Bu dogrultuda “YTUI
tizerinde Ar-Ge harcamalart etkili midir?” calismanin sorusunu olusturmaktadir.
Calismanin temel motivasyonu ise OECD tlkelerinde ileri teknolojili tirtin ihracatini
etkileyen faktorleri tespit etmektir. Bu motivasyon dogrultusunda calismanin
modeline ekonomik biiyiime ve GSYIH icinde dogrudan yabanci yatirim (FDI) girisi
degiskenleri toplam ihracat icinde YTUl'nin payina olan etkisini incelemek tizere
eklenmistir. Calismanin ikinci bolimutinde ekonomik btiytime, Ar-Ge harcamalari ve
dogrudan yabanci yatinm girisi ile YTUI arasindaki iliskiyi sorgulayan literatiir
Ozetlenmistir. Sonraki boélimlerde arastirmanin veri seti, yontemi, ekonometrik
uygulamalar ve calismanin baslica bulgularina yer verilerek elde edilen sonuclar
O0zetlenmis ve bir takim 6neriler ortaya konarak calisma tamamlanmaistir.

2. Ilgili Literatiir

Braunerhjelm ve Thulin (2006) 1981-1999 déneminde 19 OECD tlkesi icin Ar-
Ge harcamalar1 ve YTUI arasindaki iliskiyi panel veri ydéntemiyle ele almistir.
Arastirma sonuclarina gore Ar-Ge harcamalarinda meydana gelen %1°lik bir artis,
YTUI'de %3’liik bir artis yaratmaktadir.

Singh (2006) 11 Dogu ve Guney Asya ulkesini gelismis 15 tulke ile
karsilastirarak yaptigi calismasinda 1977-2000 yillari arast Dogu ve Guney Asya
tlkelerinin Ar-Ge harcamalarinin arttigini, YTUl'nin ise Ar-Ge artis hizindan daha
hizli1 arttigini belirtmistir.

Ozer ve Ciftci (2009) 19 OECD tlkesi icin 1993-2005 dénemi icerisinde Ar-Ge
harcamalan1 ile YTUI, toplam ihracat ve bilgi ve iletisim teknolojileri ihracati
arasindaki iliskileri panel veri ydntemi yardimiyla incelemistir. Sonuclara gore, Ar-
Ge harcamalar: ile toplam ihracat arasinda olumlu ve ytksek oranli bir iliski
bulunmustur.

Gocer (2013) 11 Asya tulkesinde 1996-2012 doénemi verileri ile Ar-Ge
harcamalarinin YTUI, ekonomik biiylime, toplam ihracat ve bilgi iletisim teknolojileri
ihracati tizerindeki etkileri ile YTUI'nin dis ticaret dengesine etkisini panel veri analizi
yontemi ile arastirmistir. Bulunan sonuclar, Ar-Ge harcamalarinda olusan %1°lik bir
artisin bilgi ve iletisim teknolojileri ihracatini %0,6, ekonomik blytmeyi %0,43 ve
YTUI'yi %6,5 artirdigini ortaya koymustur.

Kilic vd. (2014) 1996-2011 déneminde G8 ulkeleri i¢in Ar-Ge harcamalar: ile
YTUI arasindaki iliskiyi panel veri analizi ile incelemisglerdir. Bulunan sonuclara gore,
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reel efektif déviz kuru ve Ar-Ge harcamalarinin, YTUI tizerinde pozitif bir etkisinin
oldugunu géstermistir. Ayrica hem YTUI ve Ar-Ge harcamalar1 arasinda hem de reel
efektif doviz kuru ve Ar-Ge harcamalari arasinda cift yonlii nedensellik s6z
konusuyken, YTUI'nin reel efektif déviz kurunun nedeni oldugu bilgisine varilmistir.

Sandu ve Ciocanel (2014) 2006-2010 dénemi verileri ile AB tlkeleri icin Ar-Ge
harcamalar ve yeniligin YTUI tizerindeki etkisini panel veri analizi ile arastirmistir.
Ulasilan sonuclara gére, YTUI ve Ar-Ge harcamalar arasinda olumlu ve anlamli bir
iliski oldugu tespit edilmistir.

Sahbaz vd. (2014) 1996-2011 dénemine ait veriler yardimiyla 17 AB tlkesi ve
Turkiye icin YTUI ile Ar-Ge harcamalar: arasindaki iliskiyi panel nedensellik ve panel
es butinlesme analizleri ile arastirmislardir. Analiz sonuclari, YTUI ile Ar-Ge
harcamalarinin karsilikli olarak birbirlerini arttirdigini ortaya koymustur.

Cetin (2016) 7 yeni sanayilesen Uulke (Turkiye, Cin, GUney Afrika, Tayland,
Meksika, Brezilya, Malezya) icin 1996-2013 yillar1 arasinda YTUI ve Ar-Ge
harcamalari arasindaki iliskiyi Granger nedensellik ve panel veri analizi ile sabit ve
rassal etkiler yéntemlerini uygulayarak incelemistir. Granger nedensellik testinden
elde edilen sonuclara gére, Ar-Ge harcamalar1 YTUI'ye sebep olurken, rassal etkiler
sonuclar1 da YTUI tizerinde Ar-Ge harcamalarinin anlamli ve pozitif etkisinin
oldugunu ortaya cikarmistir.

Kizilkaya vd. (2016) 2001-2011 doénemi icerisinde BRICT tlkeleri icin patent
basvurulari, Ar-Ge harcamalari, aciklik ve YTUI arasindaki iliskiyi panel FMOLS ve
panel DOLS yontemleri yardimiyla arastirmislardir. Ulasilan bulgulara gore, uzun
dénemde disa aciklik ve Ar-Ge harcamalarinin YTUIYi pozitif yénde etkiledigi fakat
patent basvuru katsayisinin anlamsiz ciktig: tespit edilmistir.

Ozkan ve Yilmaz (2017) 1996-2015 déneminde Turkiye ve Avrupa Birligine tiye
12 ulke icin Ar-Ge harcamalarinin YTUI ve GSYiHya olan etkilerini panel veri
yéntemiyle ele almistir. Arastirma sonucunda Ar-Ge harcamalarinin YTUlyi ve
GSYIHy1 pozitif olarak etkiledigi tespit edilmistir.

Oguz (2018) 1996-2016 dénemi verilerini ele alarak 31 OECD tlkesi icin Ar-Ge
harcamalarinin YTUI'ye etkisini panel veri ydntemi yardimiyla incelemistir. Arastirma
bulgular1 OECD ftilkeleri icin YTUI ve Ar-Ge harcamalar1 arasinda anlamli ve pozitif
bir iliskinin mevcut oldugunu ortaya koymustur.

Ozcelik vd. (2018) 1996-2014 dénem verileri ile secili 10 OECD tilkesi icin Ar-
Ge harcamalan ile YTUI arasindaki uzun dénemli iliskiyi incelemislerdir. Arastirma
bulgularina gére Ar-Ge harcamalari ile YTUI arasinda es buittinlesme ve ¢ift yénlii bir
nedensellik iliskisine rastlanmaistir.

Arastirmada kontrol degiskeni olarak modele eklenen ekonomik buytme ve
dogrudan yabanci yatirim girisi degiskenlerinin YTUI ile iliskisini inceleyen
calismalara asagida yer verilmistir.

Singh (2006) 11 Dogu ve Guney Asya Tulkesini gelismis 15 tulke ile
karsilastirarak yaptigi calismasinda YTUl'deki artisin ve sanayideki biiytimenin
temel sebebinin dogrudan yabanci sermaye girisi oldugunu tespit etmistir. Bunun
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yaninda serbest piyasa ekonomisine gecisin ve devletin roltindeki azalmanin da Dogu
Asya ulkelerinin teknoloji ihracinda etkisi oldugunu belirtmistir.

Falk (2009) 1980-2004 donemi verileri ile 22 OECD tlkesi i¢cin ytuksek teknoloji
ihracati payinin ekonomik buliytime Uzerindeki etkisini GMM panel tahmincisi
yontemiyle arastirmistir. Arastirma sonucu Ar-Ge yogunlugu ve yuksek teknoloji
ihracati payinin ekonomik btiytimeyi olumlu olarak etkiledigini ortaya koymustur.

Jarreau ve Poncet (2012) 1997-2009 déneminde Cin’in 30 bélgesi icin YTUl'nin
toplam icindeki pay1 ile Olctilen ihracat gelismisliginin ekonomik performans
tzerindeki etkilerini panel veri yontemiyle arastirmis ve yuksek teknolojiyi iceren
daha sofistike mallarin tretiminde uzmanlasmis bélgelerde bliyimenin daha hizh
oldugunu tespit etmislerdir.

Kilavuz ve Topg¢u (2012) 1998-2006 dénemi icin 22 tlkenin YTUI ve dustk
teknolojili irtin ihracati ile ekonomik bliytime arasindaki iliskisini panel veri analizi
yéntemini kullanarak arastirmistir. Elde edilen sonuclar yatirim artislari ve YTUl'nin
ekonomik buiytimeyi olumlu bir sekilde etkiledigini gostermistir.

Gokmen ve Turen (2013) 1995-2010 dénemi verilerini kullanarak 15 Avrupa
ulkesi icin dogrudan yabanci yatirimin, ekonomik 6zgurliklerin ve beseri sermayenin
YTUI tizerindeki etkisini panel veri yéntemini kullanarak arastirmis ve sonucta
dogrudan yabanci yatirimin, ekonomik 6zgiirliiklerin ve beseri sermayenin YTUlyi
olumlu etkiledigi bilgisine varmislardir.

Topallr (2015) 1989-2013 doénemi verileri ile Turkiye, Brezilya, Glney Kore,
Tayland, Singapur ve Hindistan icin ytksek teknoloji ihracati, ekonomik btiytime ve
dogrudan yabanci yatirimlar iliskisini nedensellik testi ile analiz etmistir. Elde edilen
bulgular dogrultusunda, dogrudan yabanci yatirimlar ve ekonomik buylmenin
YTUI’'nin nedeni oldugu sonucuna varilmistir.

Kizilkaya vd. (2017) 2000-2012 yillar:1 aras1 gelismekte olan 12 tlke i¢in FDI ve
disa acikligin YTUlI'ye olan etkisini panel veri yéntemiyle arastirmiglardir. Ulasilan
sonuclar, FDI ve disa acikligin YTUl'yi olumlu yénde etkiledigini géstermistir.

Usman (2017) 1995-2014 doénemi verileri icin Pakistan’da ytksek teknoloji
ihracatinin ekonomik buiylimeye olan etkisini incelemistir. Buna goére, yuksek
teknoloji ihracatinin ekonomik buyUmeyi olumlu ve anlamli etkiledigi bilgisine
varilmistir.

Yildiz (2017) 2005-2014 doénem verileri ile Turkiye ve BRICS tlkeleri icin
YTUI'nin ekonomik biliytimeye olan etkilerini panel veri yontemi ile analiz etmistir.
Sonugclara gore, Turkiye ve BRICS tlkelerinde yuksek teknoloji ihracatindaki
artislarin ekonomik bliyimeye yo6nelik arttirict etkisinin oldugu belirlenmistir.

Literatiirde genel olarak YTUl ile Ar-Ge, ekonomik biiytime, yenilik ve dogrudan
yabanci yatirim degiskenleri arasindaki iliskiye bakilmistir. Arastirmanin modeline
gecmeden 6nce konuyla cesitli ampirik calismalarda Uizerinde arastirma yapilan
ulkeler ve kullanilan degiskenler, ydntemler ve bulgular Tablo 2’de 6zetlenmistir.
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Tablo 2: YTUi ile Ar-Ge Harcamalari, Ekonomik Biiyiime ve Dogrudan Yabanci Yatirimlar iliskisini

inceleyen Caligsmalar

Yazarlar Ulke Donem | Degiskenler Yontem Sonuc
‘l;:aunerhjelm 1981 - Panel Veri Ar-Ge harcamalarinda olusan
. 19 OECD Ulkesi Ar-Ge Harcamalari, YTUI - %1’lik bir artis, YTUI'yi %3
Thulin 1999 Analizi
oraninda arttirmakta
(2006)
15 Gelismis - .
Singh (2006) ulke ve 11 1977 - /F\‘rDIG éigaircgrliloarlliI;{HZTUL Karsilastirmali | YTUI Ar-Ge harcamalarindan
g Guiney ve Dogu | 2000 o st Analiz daha hizl artmakta
Asya Ulkesi Buytime
o Ar-Ge Harcamalari, Yiksek Ar-Ge harcamalari ile genel
Ozer ve 19 OECD 1993 - Teknoloji Thracati, Genel Panel Veri ihracat arasinda olurnlgu ve
Cifteci (2009) | Ulkesi 2005 Ihracat, Bilgi-lletisim Analizi iksek oranl iliski
Teknolojileri Thracati yuksek o S
Jarreau ve Ihracat Gelismisligi, Kisi
Poncet Cin’in 30 1997 — | Basina Ekonomik Bliytime | Panel Veri YTUI baytimeyi
once Bolgesi 2009 Hizi, Ticaret A¢ikligi, FDI Analizi hizlandirmakta
(2012) Girisi
Ar-Ge Harcamalari, YTUI, éri ii }g?;fai?a?Tra(’ia' 00/1161§5a n
.. - . 1996 - Ekonomik Buytume, Bilgi Panel Veri D rus Y y1706,9,
Goger (2013) | 11 Asya Ulkesi PR ; o O .. B-I teknolojileri ihracatini
2012 Iletisim (B-I) Teknolojileri Analizi A .
; + %0,6 ve ekonomik buytumeyi
Thracati ve Toplam Ihracat %0.43 arttirmakta
Kili¢ vd. - . 1996 - - Panel Veri Ar-Ge harcamalar1 YTUl'yi
(2014) G8 Ulkesi 2011 Ar-Ge Harcamalar, YTUI Analizi olumlu yonde etkilemekte
S:-.lndu ve - . 2006 - Ar-Ge Harcamalari, Yenilik, | Panel Veri YTUI - Ar-Ge harcamalari
Ciocanel AB Ulkeleri .. L
2010 YTUI Analizi pozitif ve anlamlh
(2014)
Panel
Sahbaz vd. 17 AB Ulkesi ve | 1996 - .- - Nedensellik ve ~ -
(2014) Tirkiye 2011 YTUI, Ar-Ge Harcamalari Panel Es Ar-Ge harcamalari « YTUI
Buittinlesme
7 Yeni 1996 - IC\I};zrelI%Zleik Ar-Ge harcamalar1 — YTUI
Cetin (2016) | Sanayilesen Ar-Ge Harcamalari, YTUI ? Ar-Ge harcamalar1 YTUl’yi
Ulke 2013 Rassal ve pozitif ve anlaml etkilemekte
Sabit Etkiler
Ar-Ge harcamalari ile disa
) aciklik YTUTl'yi pozitif yonde
Kizilkaya vd. . . 2001 - Ar-Ge Harcamalary, Patepit Panel DOLS etkilemekte, patent basvuru
BRICT Ulkeleri Basvurulari, Aciklik, YTUI ve Panel
(2016) 2011 katsayisini anlamsiz
FMOLS -
etkilemekte
glzllr;a:zve Turkiye ve AB 1996 - Ar—G_e Harcamalari, YTUI, Panel Veri g;;rieszzr;i:iaglia}i;:ﬁg;lw ve
(2017) Uyesi 12 Ulke 2015 GSYIH Analizi pozitif yonde etkilemekte
Ozuz (2018) | 31 OECD Ulkesi ;g?g | Ar-Ge Harcamalan, YTUI iigfilz}’e“ i‘lru i?uhjécjﬁfﬁ?iﬂ;gm
Ozcelik vd. - . [ 1996 - - Panel Veri i
(2018) 10 OECD Ulkesi 2014 Ar-Ge Harcamalari, YTUI Analizi Ar-Ge harcamalart < YTUI
- . | 1980 - . e GMM Panel YTUI ekonomik biiytimeyi
Falk (2009) 22 OECD Ulkesi 2004 YTUI, Ekonomik Bliytime Tahminci olumlu yénde etkilemekte
Ekonomi Bliytime, Yuksek . . e .
Kilavuz ve . 1998 - oo [, Panel Veri YTUI ekonomik biiytimeyi
Topcu (2012) 22 Olke 2006 }]ﬁrgéf;k Teknolojili Ortin Analizi olumlu y6nde etkilemekte
Gokmen ve 15 Avrupa 1995 - FDI, Ekonomik Ozguirliik, Panel Veri {;‘DI’ zkor;(r)nmlk (;qu‘S;l lik 1v eml
Turen (2013) | Ulkesi 2010 Beseri Sermaye, YTUI Analizi egerl sermaye yiolumit
etkilemekte
Turkiye,
Topallx E“;ZﬂYFa’ ?f&ey 1989 - Yiiksek Teknoloji fhracati, Nedensellik ?ﬁoﬁoﬁﬁi lguyu ze : i‘DlI{ K
(2015) ore, fayland, 15013 FDI, Ekonomik Biiytime Analizi onomix buyume — Yukse
Singapur, teknoloji ihracati
Hindistan
Kizilkaya vd. | 12 Gelismekte 2000 - . Panel Veri Disa aciklik ve FDI YTUlyi
(2017) Olan Ulke 2012 Disa Aciklik, FDIL YTUL Analizi olumlu yénde etkilemekte
:’230“;?7‘)‘ Pakistan ;g?i ~ | YTUL, Ekonomik Buytime OLS Analizi 1{11 Iﬂlik“;:‘;‘;’lfnf’lﬁ’?ﬁxekte
Turkiye ve 2005 - . o e Panel Veri YTUI ekonomik biiytimeyi
Yildiz (2017) BRICS Ulkeleri | 2014 YTUL, Ekonomik Buytime Analizi artirir

Kaynak: Tablo yazar tarafindan olusturulmustur.
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3. Ekonometrik Analiz
3.1. Arastirmanin Veri Seti ve Model

Orneklem olarak 1991-2016 dénemi yillik verilerini kapsayan secilmis 15
OECD tlkesinin ikincil verilerinden olusan veri seti elde edilmistir. Calismada yer
alan OECD tlkelerine Tablo 3’te yer verilmistir.

Tablo 3: Calismada Kullanilan 15 OECD Ulkesi

OECD Ulkeleri

Almanya ABD Avusturya Birlesik Krallik
Finlandiya Fransa Guney Kore Hollanda
irlanda Ispanya Italya Japonya
Kanada Portekiz Turkiye

Analizde yer alan degiskenler ve degiskenlere ait aciklamalar Tablo 4’te
belirtilmistir.

Tablo 4: Calismanin Veri Seti ve Kaynaklari

Degiskenler Degisken Kodu | Kaynak

Toplam fhracat I¢inde Yiiksek
Bagimli Degisken Teknolojili Urtin Thracatinin TE Dtinya Bankasi
Pay1

GSYIH icinde Ar-Ge

RD OECD Veri Tabani
Harcamalarinin Pay1

Bagimsiz Degisken

Ekonomik Buytime GR Dtinya Bankasi

Kontrol Degiskenler o
GSYIH icinde Dogrudan

FDI Du Bank
Yabanci Yatirirm Girisinin Pay1 vrya Bankasi

Veriler OECD veri tabanmi (https://data.oecd.org/) ve Duinya Bankasi veri
tabanindan (https://databank.worldbank.org/) alinmis olup veri seti olusturulurken
TE, RD, GR ve FDI degiskeni olmak Uzere tim degiskenlerin ytizdelik degerleri ele
alinmistir. Veri setinde 26 yil tizerinden her bir tilkeye ait 4 farkl veri olmak tizere
toplamda 1559 veri bulunmaktadir. Calismada analizler Stata 13 paket programi
yardimiyla yapilmistir.

3.2. Arastirmanin Yontemi

Calismada cesitli OECD tilkelerinde YTUI tizerinde etkili olan faktérleri 6l¢gmek
amaciyla kullandigimiz yéntem daha énce Braunerhjelm ve Thulin (2006), Ozer ve
Ciftci (2009), Gécer (2013), Kilic vd. (2014), Sandu ve Ciocanel (2014), Ozkan ve
Yilmaz (2017), Oguz (2018), Ozcelik vd. (2018), Kilavuz ve Topcu (2012), Gé6kmen ve
Turen (2013), Kizilkaya vd. (2017) ve Yildiz (2017) tarafindan da kullanilan panel veri
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yontemidir. Belirtilen amac¢ dogrultusunda bu yontemde kullanilan dogrusal
regresyon modeli asagida yer almaktadir;

TEy = a;e + By GRit + BoRDie + B3FDIi + ey (1)

i=1,...,15ve t=1991,...,2016

Ekonometrik analizlerde belirli bir dénemde yatay kesit gdzlemlerin bir araya
getirilmesiyle olusan veri tiirtine de panel veri denmektedir (Tatoglu, 2017: 1). Ulke,
firma ve ttiketiciler gibi ekonomik birimlerden olusan yatay kesit gézlemlerin belirli
bir zaman boyutunda bir arada olmasi panel veri olarak yorumlanabilmektedir

(Baltagi, 2005: 11). Calismada diger yoéntemlere gore daha fazla avantaja sahip olan
panel veri analizi yéntemi secilmistir.

3.3. Bulgular
3.3.1. Tanimlayic: istatistikler ve Korelasyon Matrisi

Calismamizda kullanilan TE, RD, GR ve FDI degiskenlerine ait tanimlayici
istatistikler ve degiskenler arasindaki iliskinin glicint gdsteren korelasyon matrisi
Tablo S’te gosterilmistir.

Tablo 5: Tanimlayic istatistikler ve Korelasyon Matrisi

Tanimlayic: Istatistikler

Degisken Ortalama Std. Sap. Min Max
TE 17,68728 10,19927 1,000000 47,84000
RD 1,902931 0,838535 0,263000 4,277460
GR 2,376121 3,120333 -8,269037 25,55700
FDI 4,051113 8,603510 -7,663361 87,44259

Korelasyon Matrisi

Degisken TE RD GR FDI
TE 1,0000
RD 0,4092 1,0000
GR 0,2399 -0,1452 1,0000
FDI 0,2113 -0,1074 0,2447 1,0000

Tablo 5’te gortuldugl tzere, degiskenlerin aritmetik ortalama, standart sapma,
minimum ve maksimum degerleri 6zet bilgi olarak yer almaktadir. Aciklayici
degiskenler incelendiginde en diistik standart sapmanin RD degiskeninde, en yltiksek
standart sapmanin TE degiskeninde oldugu gortlmektedir. Calismada bagimlh
degisken olarak yer alan TE degiskeninin degeri 1,000000 ve 47,84000 arasinda
degismektedir.

Korelasyon matrisi secili OECD tulkelerinde TE ve RD degiskenleri, GR ve FDI
degiskenleri arasinda pozitif bir iliski oldugunu goéstermektedir. RD degiskeni 0,4092
iliski degeriyle TE degiskeninin performansi Utizerinde %40’lik bir belirleyici gltice
sahiptir. GR degiskeninin TE degiskeni Uzerinde %237Tuk bir belirleme glicti
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bulunmaktadir. FDI degiskeninin ise TE degiskeni Uzerinde %21’lik bir belirleme
glctl bulunmaktadir.

3.3.2. Coklu Dogrusal Regresyon Analizi

Bu kisimda secili OECD tlkeleri icin 1991-2016 dénemi arasinda panel veri
yontemi kullanilarak gerceklestirilen coklu dogrusal regresyon analiz sonuclari Tablo
6’da verilmistir.

Tablo 6: Coklu Dogrusal Regresyon Analizi Sonuclar1

- 1 2 3 4
Degisken T T T T
4,978 5,695 3,509 3,509
Ar-Ge Harcamalar: (RD) (0,000) *** (0,000 *** (0,000) *** (0,043) *
1 Teiienis 0,848 0,235 0,235
Ekonomik Biiyiime (GR) - (0,000) *** (0,007) ** (0,259)
Dogrudan Yabanci Yatirim (FDI) -- ?6203050) ok E(()J ’8;;5** E(()) ’2 17g)5
. 8,215 3,884 5,950 5,950
Sabit Katsay: (a) (0,000 *** (0,001) * | (0,002) ** | (0,113)
Gozlem Sayisi 389 389 389 389
R? 0,167 0,296 0,893 0,893
Hausman 12,01

Not: ‘p< 0.05, “p< 0.01, **p< 0.001

Tablo 6’ya gore, birinci model kontrol degiskenlerinin olmadigi, ikinci model
kontrol degiskenlerinin de bulundugu sonucu gdstermektedir. Uclincii modelde
Rassal Etkiler ile Sabit Etkiler Modeli arasinda secim yapabilmek amaciyla
Hausmann testi yapilmistir. Panel veri analizi icin gerekli olan Hausman testi
sonucunun anlamlilik diizeyinin 0,05’den kuiciik cikmasindan dolay: Sabit Etkiler
Modeli tercih edilmistir. Dérdtincti modelde sabit etki dahil edilerek farkli varyans
sorunu giderilmis ve sonuclar yorumlanmaistir.

Model analizi sonucuna goéreR?degerinin 0,893 olmasi aciklayict degiskenlerin
bagimli degiskende meydana gelen degisimin %89’unu acikladigini géstermektedir.
Katsayilar degerlendirildiginde modele sabit etki eklenmesine ragmen cok fazla
degismenin olmadig gérilmektedir. Analiz bulgular1 RD degiskeninde olusan %1°lik
artisin TE degiskenini %3,5 arttirdigini géstermektedir. RD degiskenindeki bu artisin
secili OECD tlkelerindeki TE degiskeninin degerini arttiracagi anlamina geldigini
analiz bulgular1 belirtmektedir. Analiz sonucunda RD degiskeninin TE degiskeni
Uzerinde olumlu ve anlaml bir etkisi olmasindan dolay: kurulan hipotez cercevesinde
H; hipotezi kabul edilmektedir.

Ayrica kontrol degiskeni olan GR ve FDI degiskenleri istatistiki olarak anlamsiz
bulunmustur. Bu sebeple secili OECD tlkelerinde GR ve FDI degiskenleri TE
degiskenini etkilemeyen degiskenlerdir.

Calismada kullanilan tilkelere ait Ar-Ge harcamalarni ve YTUI iliskisinin
gosterimi Sekil 1’de yer aldig: gibidir.
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Sekil 1: Secili OECD Ulkelerinin Ar-Ge Harcamalari ile YTUI iliskisi
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Calisma kapsamindaki tulkeler incelendiginde genel olarak, RD ve TE
degiskenleri arasindaki iliskinin ortalama olarak pozitif oldugu goézlemlenmektedir.
Sekil 1, Irlanda ve Portekiz’de aymi seviyedeki RD degiskeninin Irlanda’nin TE
degiskenini arttirdigi, Portekiz’in ise TE degiskeninin daha distk seviyede oldugunu
gostermektedir. Guney Kore ve Finlandiya arasinda da benzer bir iliski so6z
konusudur. Ulkelerin birbirleri arasindaki karsilastirmada ortalama etkiden
ayristiran sebepler arasinda ekonomik buyuklik, cografya ve krizler gibi faktérlerin
etkili oldugu séylenebilir. Turkiye YTUI konusunda elde edilen verilere gére ilk
siralarda yer alan irlanda, Gliney Kore ve ABD gibi diger OECD tlkelerinin ihracat
rakamlarina ulasabilmis degildir. Bu duruma sebep olan etkenler arasinda Ar-Ge
odakli olunmamasi ve yenilige yeterince Onem verilmemesinin etkili oldugunu
soylemek mimkutndtr (Dilek, 2017: 191-192).

4. Sonug ve Oneriler

Kuiresellesen diinyada tlkelerin yiksek katma degerli tirtinler Giretmesinin ve
urettigi yuksek teknolojili Girtinleri ihra¢ etmesinin 6nemi giin gectikce artmaktadir.
Teknolojide yasanan yeni gelismeler ve gelisen yeni tiretim tekniklerinin kullanilmasi
sayesinde Uretim miktarinda artis yasanmakta ve bu artis sonucu tulkenin refah
seviyesinde olumlu bir etki goértilmektedir. Bu sebeple ekonomik buytmelerini
arttirmak isteyen ulkelerin ylksek teknolojili irGinlerini arttirmas: bu ulkelerin
amagclar1 arasinda yer almaktadir.

Bu ¢alismada, 1991-2016 dénemi yillik verileriyle 15 OECD tlkesi icin GSYIH
icinde Ar-Ge harcamalarinin payinin toplam ihracat icinde YTUl’nin pay: tizerindeki
etkisi panel veri ydéntemiyle incelenmistir. Bu calisma igin rassal etkiler modeli ve
sabit etkiler modelinden birini secebilmek amaciyla Hausman testi uygulanmis ve
Sabit Etkiler Modelinin veri seti i¢cin uygun oldugu belirlenmistir. Kullanilan modele
YTUI ile ilgisi oldugu dustnitilen ekonomik biiyime ve dogrudan yabanci yatirim
girisi kontrol degiskenleri olarak eklenmistir.
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Calisma sonucu RD degiskeninin TE degiskenini olumlu ve anlamli olarak
etkiledigini ortaya koymaktadir. Fakat kontrol degiskeni olarak modele eklenen GD
ve FDI degiskenleri istatistiki olarak anlamsiz bulunmustur. Bu sebeple kullanilan
veri seti ve model ile birlikte secili OECD tlkelerinde ekonomik btiytime ve dogrudan
yabanci yatinm girisinin YTUI {izerinde bir etkisinin olmadigi gériilmustir.
Calismada gerceklestirilen ekonometrik testler sonucunda, RD degiskeninde olusan
%1lik bir artisin TE degiskeninde %3,50 artis meydana getirdigi gérGlmustir.
Ekonometrik bulgular, Ar-Ge harcamalarinin YTUI tizerinde olumlu ve anlaml bir
etkisinin oldugu yéntindedir. Ulkelerin bireysel etki sonuclarina gére ise RD, GD ve
FDI degiskenlerinin TE degiskeni Uizerinde ulkeler bazinda bir kisminin anlaml
sonuc¢ verdigi tespit edilmistir. Modelin R? degerinin 0,893 olmasi aciklayici
degiskenlerin bagimli degiskende meydana gelen degisimin %89'unu acikladigini
gostermektedir.

Calisma kapsaminda secili OECD tilkelerinde Ar-Ge harcamalarinin YTUI
utzerindeki etkileri arastirilarak literatiire katk: yapilmistir. Makale icinde daha 6nce
deginilen calismalarin sonuclarina benzer olarak ulasilan Ar-Ge harcamalarinin
YTUI tizerinde olumlu etki gésterdigi bulgusu sasirtici bir durum degildir. Ancak
calismada literatiirden farkli olarak dogrudan yabanci yatirim girisi ve ekonomik
buytime degiskenlerinin YTUI tizerinde herhangi bir etkisinin olmadigi sonucuna
yonelik olarak Falk (2009), Kilavuz ve Topcu (2012), Gékmen ve Turen (2013), Topalli
(2015), Kizilkaya vd. (2017), Usman (2017) ve Yildiz (2017)nin calismalar: ile
ortiismemektedir. Uluslararasi rekabette bir glice sahip olmak isteyen tilkelerin YTUI
payini arttirmalari ve teknolojiyi verimli kullanmalari gerekmektedir. Ulkeler
tizerinde YTUPnin arttirlmasina yénelik 6zellikle yenilik, teknoloji ve Ar-Ge
harcamalarina gereken degerin verilmesinde tesvik edici politikalar uygulanmasi
onemlidir.

YTUl'nin Dbelirleyicilerinin incelendigi bu calismanin smirhiligi, ileride
gerceklestirilecek calismalar icin bir motivasyon olusturacaktir. Calisma
kapsamindaki kisit, modelde yer alan degiskenlere ait buttiin OECD tlkelerinin
verilerine ulasilamamasi sebebiyle calisma verilerine ulasilabilen 15 OECD tlkesi ile
sinirh tutulmustur. Bu calisma literattirden farkli olarak secili OECD flkeleri icin
YTUI'nin belirleyicilerine yénelik Ar-Ge harcamalari, ekonomik biiytime ve dogrudan
yabanci yatirim girisi dikkate alinarak incelenmistir. Bundan sonra yapilacak
calismalarda farkli zaman araliklar1 ve farkli degiskenler kullanmilarak YTUlnin
belirleyicilerinin tespiti amaciyla farkli model sinamasi gerceklestirilebilir.

Bildirim

Bu calismada yayin etigi ve arastirma etigi kurallarina uyulmustur. Calisma intihal denetimine
tabi tutulmustur.
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Arastirma Makalesi / Research Article

EDUCATION AND POVERTY LEVEL: A GENDER ANALYSIS OF
KOHIMA AND LONGLENG DISTRICTS OF NAGALAND, INDIA

Chubakumzuk JAMIR!

Abstract: This paper investigates the female poverty and education level among the households
in the rural areas of Kohima and Longleng districts using Head Count Ratio. It is found that there
exists high female poverty ratio in both the districts due to lack of basic education. Education is
negatively linked with the poverty level and higher levels of education will be more effective in
poverty reduction. The results found that higher educational achievement in Jakhama, Tsiese
Bawe, Yachem and Bura Namsang shows lower female poverty level. The paper then attempts
to present the impact of education on employment, poverty and income using Linear-regression
model. The policies suggest that improvement in expertise and skill enhancement, which can
ameliorate the female poverty in the districts.

Keyword: Poverty, Education, Gender

1. Introduction

Poverty is collectively constructed, and can take many dissimilar forms and
calculated using different quantitative methods (Williamson and Hyer, 1975). In an
attempt to provide quantitative measurement the earlier research on absolute poverty
in the 20t century can be traced back to Charles Booth, and Benjamin Seebohm
Rowntree, both constructed total measures of income to define a “poverty line,” below
which households were likely to be in want of basic needs such as food, clothing,
medicine, shelter etc (Booth, 1889; Rowntree, 1901; Plotnick and Skidmore, 1975;
Coates and Silbum, 1970; Baran and Sweezy, 1966). Townsend rejected the classical
definition of absolute poverty and adopted a relative measurement of poverty
(Townsend, 1979).

Absolute poverty referred to a minimum, adequate living condition, based on
dietetic requirements and other necessary goods (Bardhan, 1970; Minhas, 1970). The
United Nation has signed on to the goal of halving absolute poverty by the year 2015
as the first of eight Millennium Development Goals but remains unsolved (World
Bank, 2000).0On the other hand relative poverty compares individual or household
income with respect to others in the same society (Mowafi and Khawaja, 1979). The
concept of relative measurement poverty is mostly applied to developed countries but
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is also largely replacing the traditional concept of absolute poverty in less developed
and developing (Mack and Lansley 1985; Galbraith, 1958).

The fifth five year plan focuses on the anti-poverty policies as the core objective
of the government. During the last 70 years since independence, India has achieved
many astonishing social and economic achievements in different fields like
education, raising standard of living control over the population growth, reducing
income inequality, employment and increasing healthcare facilities (Neogi, 2010).
Accordingly, government has implemented various numbers of plans, projects,
policies and programs for the improvement of basic living standard of the poor
household. The aim of the paper is to investigate the female education and poverty
level in both the districts.

2. Theoretical Framework and Literature Review

Poverty and women problems a noteworthy place in the planning era, each five
year plan has studied the problems associated with poverty and women, also
expected alternative approaches to poverty alleviation and women's development and
suggested specific programmes and cause of action (Argiropoulos, and Rajagopal,
2003). Education involves the ability to accept, generate and widen knowledge. As
literacy rates improved, women began to express their view of the world (Tilak, 2005).
The increasing burden of poverty on women, unequal access to education and
training, lack of health care facilities, violence against women, economic inequalities;
inequality in power and decision making; insufficient mechanisms to promote the
advancement of women (World Bank,1991). There are many ways to study the nature
of rural development, but in the present paper an attempt is made to deal with the
issues in terms of basic facilities for education and female poverty in the districts. To
begin with, the rural situation in Nagaland is in no way satisfactory with respect to
the spread of modern education system. The percentage of literacy of women,
compared to other parts of India is quite low. This paper is based on the various
reviews of existing literature on socio-economic and cultural life of the women in
Kohima and Longleng districts. Although after statehood in 1 December1963,
substantial progress has been achieved in other districts, the gains in education of
the rural women in many parts Eastern Nagaland have been noticed inadequate. The
main objective of the paper is to investigate female poverty and education in rural
areas of Kohima and Longleng districts.

Poverty is regarded as a hindrance within the course of social, political,
economic and educational. At the present scenario, in every country, education is
considered as important tool for eradication poverty. Gunnar Myrdal examined on
direct and indirect role of education on capacity building of a country and found that
education encompasses better health, nutrition and improves socio-economic
condition. It is one of the most important social infrastructure variables which is
having direct link with the level of income, human capital and standard of living
(Myrdal, 1968).

Education assists in the development of knowledge and skill among the
individual especially in rural sector of the country. The individual, who are educated
and possess adequate knowledge and skill will be able to enhance their wages and
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hence lead to elimination of poverty, therefore, higher level education, lower the
poverty level. The direct impact of education and poverty is through increase in wage
(Jamir and Ezung, 2017). There is also a wide range of potentials for educational
initiative with a gender and focus, outside of the schooling system. Adult literacy
programmes may be acknowledged in reaching women, who have not obtained the
opportunity to attend schools at an earlier stage. This kind of education can be
provided in a variety of forms, not only by the arrangement of literacy classes, but
incorporated with other programmes such as income, credit, health and skill
development courses etc. (Quinn, 2012).

Number of studies on rural poverty and education is available for a period to
recent time in India this studies. This studies includes;

Fan et.al(2000) study the rural poverty in India and conclude that the level of
rural poverty has been declining continuously; much of the steady declined in poverty
from the mid-1960s to early 1980s has been attributed to public expenditure
education, health in rural areas etc.

Islam (2014) this article examine the introduction of modern education that
has played an important role in improving the status of Phom women in Longleng
district. The education through Christianity which made them capable enough to
emancipate themselves from the bondages of age-old superstitions, it has found that
they are marching head to head with the male counterpart in social, economic and
political aspects.

Kurian (1989) examine the anti-poverty program during the sixth five year plan
(1978-83) which visualized the Integrated Rural Development Program as a total
development model for rural areas with the community development block as the
unit of planning, where the very poor section of the society would be benefited from
primary education, health service, drinking water etc. The main thrust of the
programme is to provide the needed asset and the requisite skills for development.

Abraham and Kumar (2008) examine the multidimensional poverty of 15 major
states over two time periods i.e.1993-94 and 1999-2000 and taking NSSO data and
study the indicators like consumption, education, sanitation, access to water, source
of energy for cooking and dwelling for both rural and urban areas of India and
concludes that in rural areas, all states perform poorly in the sanitation and energy
except Kerala and Assam.

Basumatary (2012) the paper highlight the number of school dropout
depending upon various factors such as poverty level, distance of school from house,
transport facilities, quality of teacher, good environment and many other facilities.
The study is based on quantitative analysis approach and it was found that the
impact of poverty level and the rural population is statistically significant.

Kewe-u Vupru (2016) conducted a study on impact of Right to Education (RTE)
on quality education in Nagaland. The main objectives of the study were to examine
the overall academic performance of students in the pre-RTE and Post-RTE period.
The finding of the study was that RTE had statistically positive impact on the
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performance of the students. Both boys and girls showed significant improvement in
their performance in the post-RTE period.

Kumar et.al (2015) studies the multidimensional poverty deprivation of 104
countriesusing health, education and standards of living. The results show that 51
per cent of South Asia and 28 per cent of Africa are multidimensional poor. India lies
on 73t position from 104 countries with a 53 per cent are multidimensional poor.
Among the 28 states Goa, Punjab, Himachal Pradesh and Tamil Nadu are in
vulnerable stage. Kerala remains in top position, while remaining states remains in
the bottom positions. They suggest that multidimensional poverty index is the most
important measure of the poverty because of its multi-dimensions and multi
indicators which provide the reason behind the causes and effect of poverty and the
solution how to prevent poverty.

Agarwal (2006) the paper points out that, there is a need for investment both
from public and private sources in higher education system in India. The country
needs an environment for more domestic as well as foreign competition. This would
require a review of the regulatory arrangements and adopting a pragmatic approach.
Finally, public policy has to be rooted in the realities of Indian higher education and
take into account its many contradictions. Even with all this, the expectations have
to be realistic.

Mukherjee (2007) the paper highlighted the expenditure on social sector to
improve the education system in India. The impact of the move was to extend mid-
day meals to upper primary education. Initiatives in the area of elementary education
seek to strengthen, the existing consensus regarding mid-day meals in enrolment
and retention of children in school.

Rengma and Jha (2014) the article focus on communisation of education in
Nagaland started as a unique partnership between the government and the
community involving transfer of ownership of public resources and assets control
over service delivery, empowerment, decentralization, delegation and capacity
building for improving the delivering of public utility system. The study revealed that
impact of communisation resulted in more number of enrolment of male as well as
female students, increase attendance percent of teachers and students and gain in
pass percentage of students, improvement in punctuality, more disciple and
participation of students in extra-co-curriculum.

Rabbani (2000) this article examines the Indian Education from high stand
point of view of the status and trends of Education during the British period and
after independence and it was found that democratization of education in the genuine
senses was need. He also pointed out that education research on the history of the
growth of education shows that most of these studies were conducted on the surface
level.

Shiralashetti (2007) analyzed the development and prospects of higher
education in India. The study covers various parameters of higher education like
student’s enrolment, type and number of colleges, faculty position, and government
expenditure on higher education and allocation of grants during the tenth five year
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plan. It also made clear that there has been a lack of reliability in the increases of
budget distribution, grants received from (MHRD) ministry of human resource
development and expenditure incurred for higher education in India. This
development will help in reducing rural poverty in India.

3. Materials and Methods
3.1. Historical Background of the Birth of Kohima and Longleng

The state of Nagaland came into existence as the sixteenth states of Indian
union on December 1, 1963 (Census of Nagaland, 2011) and Kohima officially
becomes the capital of Nagaland and is famous during the Second World War where
famous battle of Kohima was fought between the British and Japanese force on 4
April to 22 June 1944 (Keane, 2010). The geographical location of Kohima is between
25°6’ and 27°4’ latitude. North of Equator and between the longitudinal lines 93°20’E
and 95°15’E, and has an average elevation of 4137 feet (Climate of Nagaland 2014).

Kohima is primarily agrarian economy. People are dependent on agriculture for
their living and also agriculture has a large share to the economy. As per 2011,
Kohima had a population of 99,039 of which males and females were 51,626 and
47,413 respectively. Kohima has an average literacy rate of 90.76 per cent higher
than national average of 79.55 per cent (Census of Kohima, 2011).

Figure 1: Map of Nagaland
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Longleng, smallest district of Nagaland, situated in the North-Eastern region
bordering towards Myanmar. Longleng lies between 949E-95°E longitude and 26°N-
27°N latitude of the equator, the district is mountainous with an area of 1066.80 Sq.
Km. The home of the Phom Nagas is the tenth district of Nagaland. As per 2011,
Longleng had a population of 50,484 of which males and females were 26,502 and
23,982 respectively. Longleng has an average literacy rate of 72.17 per cent lower
than national average of 79.55 per cent (Census of Longleng, 2011).

3.2. Study Areas and Data Collection

The analysis of education (literacy) and female poverty in Kohima and Longleng
districts is significantly based on primary source of data. The sample was collected
using systematic random sampling method. The sampled villages of Kohima district
are Jakhama, Kijumetouma, Mezoma and Tsiese Bawe. For Longleng district the
sampled villages are Bura Namsang. Nian, Sakshi and Yachem. Household survey
was conducted between April and March, 2017-18, data on daily expenditure on food
and non-food items and earning capacity of the households were collected. The rural
household survey was conducted and information was recorded from sampled 300
households.

The next step in poverty analysis is the identification of rural poverty line that
distinguishes the poor from non-poor. The National Sample Survey Organization
(NSSO), Government of India, set the poverty line for both rural and urban areas
based on the monthly per-capita consumption expenditure (MPCE) incurred by a
household on domestic consumption (Planning Commission, 2014). The NSSO
estimated a poverty line of Rs 972 for rural areas during 2011-12 and Rs 1229.83
for Nagaland during the same period. The sample survey report estimates of monthly
per-capita consumption expenditure came out to be Rs 1832.44 for rural area during
2017-18. In comparison to Nagaland MPCE at 2011-2012 prices, the field survey on
MPCE at 2017-18 prices is higher mainly due to the price inflation of essential food
and non-food items and also increase in income of the people due to various
government sponsored programs. The report of the expert group maintains that the
household consumer expenditure is more reliable than income and hence more
suitable for measuring poverty. Thus, MPCE was used as a proxy for the actual
income while determining poverty (Ezung, 2011).

In this study, different formulations have been employed for empirical analyses
namely descriptive analysis, correlation and Linear-regression model. In order to
estimate the incidence of poverty head count ratio (HCR) was used. Moreover, Linear-
regression model for bi-variate analysis was used in order to examine the
determinant of education and female poverty level in both the districts.

4. Results

Rural poverty is multidimensional concept and involves several issues
associated to employment, income, health, nutrition, water supply, sanitation,
electricity, education, housing, assets and all socio-economic and demographic
parameters. A complete view of these dimensions is necessary to get a good
understanding of the determinants of rural poverty in Kohima and Longleng districts.
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Table 1 shows the ranking of village-wise trends of average per capita
consumption expenditure. During the period 2017-18, it was found that monthly
average per-capita consumption expenditure show low in Kijumetouma village with
Rs 1850 per month and was considered as one of the poorest village in the Northern
region of Kohima district. The notable exceptions are Mezoma and Tsiese Bawe
villages with moderate average per-capita consumption expenditure. It is interesting
to note that Jakhama has the highest average per capita consumption expenditure
with Rs 2369.63 per month and was considered one of the most develop village in
Southern region of Kohima (Jamir and Ezung 2017).

Table 1: Estimation of MPCE for Rural Kohima

Average Average Average Share
Rural g Share of Food of Non-Food
MPCE
Items Items
Jakhama 2369.63 1130.98 1238.66
Kijumetouma 1850.00 890.03 959.97
Mezoma 2198.28 905.46 1292.81
Tsiese Bawe 2227.50 998.34 1229.16

Source: Field Survey Report, 2017-2018

Longleng district with the least population show very low average monthly per-
capita consumption expenditure. Table 2 presents the ranking of villages by average
per-capita consumption expenditure. The results show that Sakshi, Nian and Bura
Namsang village has extremely low monthly average per-capita consumption
expenditure, whereas Yachem village has the highest average per-capita
consumption expenditure in Longleng.

Table 2: Estimation of MPCE for Rural Longleng

Average Average Share Average Share
Rural g Of Food Of Non-Food
MPCE

Items Items
Bura Namsang 1814.98 676.70 1138.29
Nian 1283.80 655.82 627.98
Sakshi 1014.43 555.73 458.70
Yachem 2016.49 887.18 1129.32

Source: Field Survey Report, 2017-2018

Table 3 highlight the ranking of female head-count ratio (poverty level) for both
the districts and found that Kohima has lower head-count ratio than Longleng. The
results show that Longleng has the maximum incidence, depth and severity of female
poverty than Kohima. Similarly, the percentage of monthly per capita consumption
expenditure (MPEC) shows that, the village where MPEC is very low, the female head-
count ratio (poverty) is the highest (Dubey, 2009; Chattopadhyay and Ghosal, 2004).
It was found that the poor performance of various economic and social indicators like
income and employment generation plans, women self-employment scheme, agro-
based activities, skill development programs for women and women education is
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quite ineffective especially in rural areas, as a result female poverty is quite alarming
in Longleng (Uma and Juan 2007; Bhalla, 2003).

Longleng is primarily an agrarian economy. People are dependent on
agriculture for their living and also agriculture has a large share to the economy. The
rural areas of Longleng face acute problems of physical infrastructure facilities such
as road, marketing centre, storage facilities, warehousing, electricity etc. which
extensively hamper the marketing of agriculture products which in turn reduces the
income of the people and thus, raises the poverty level (female poverty) and widens
the income inequality in the rural region (Laxminarayan, 1970; Nakhro, 2010; Ezung
and Jamir, 2016; Deepika, 2003). These, in turn have an impact on the rural
economic growth, daily wage and employment of the poor household, thereby
affecting their real income or consumption level. Another noteworthy feature of high
female poverty level (refer table 3) in the rural sector of Longleng is due to poor
human-resources development in the areas of education, health and nutrition,
sanitation and skill enhancement (Dadibhavi, 1991).

It has been found that higher average monthly per-capita consumption
expenditure and lower female poverty level (refer table 3) in the rural areas of Kohima
was mainly due to rapid development of infrastructure facilities such as road, water
supply, electricity, education, medical facilities etc resulting in increased agricultural
productivity, non-farm employment, wages and employment opportunities of the
household (Fan and Hazzell 2000; Majumdar, 2005). In both the districts it was
found that labour is basically the only source of income for the poor household. Dreze
and Sen (2002) show the influential role of education in enabling people to make use
of economic opportunities created by the growth process.

4.1. Estimation of Female Poverty using Head Count Ratio (HCR)

This measure give the proportion of the total population deemed to be poor (i.e.,
those below poverty line). Table 3 shows the proportion of female poverty for Kohima
and Longleng. The village-wise HCR estimate based on MPCE shows that
Kijumetouma has the highest number of female poor living below poverty line with
31.25 per cent, while Jakhama village exhibits the lowest percentage with 11.86 per
cent in rural areas of Kohima district. For Longleng district estimated head count
ratio shows that Sakshi has the highest number of female poverty level with 75.90
per cent, while Bura Namsang show the lowest percentage with 19.23 per cent.

Table 3: Female Poverty for Kohima and Longleng

% of % of
Rural Female Rural Female
Poverty Poverty
Jakhama 11.86 Bura Namsang 19.23
Tsiese Bawe 21.57 Yachem 23.63
Mezoma 28.07 Nian 64.77
Kijumetouma 31.25 Sakshi 75.90

Source: Field Survey Report, 2017-2018
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4.2. Estimation of Education (Female Literacy) for Kohima and Longleng

Education acts as the catalyst for human resource development which
encompasses better health, nutrition and improves socio-economic opportunities.
Education is one of the most important social indicators which are having direct link
with the level of income, employment, productive manpower (i.e., human capital) and
standard of living (Basu 1989; Emmerij, 1972). Table 4 shows that the literacy rate
of Tsiese Bawe and Jakahama is comperatively better than Mezoma and
Kijumetouma. Table 5 shows Yachem and Bura Namsang has the highest literacy
rate whereas Sakshi and Nian village has the lowest literacy rate in Longleng district.

Table 4: Percentage of Female Literacy for Kohima

Rural % Of. % o‘f 5
Deprivation Non-Deprivation
Jakhama 51.53 48.47
Kijumetouma 58.70 41.30
Mezoma 53.73 46.27
Tsiese Bawe 51.42 48.58

Source: Field Survey Report, 2017-2018

Table 5: Percentage of Female Literacy for Longleng

Rural % of q 7% o.f s
Deprivation Non-Deprivation

Bura Namsang 53.26 46.74

Nian 63.49 36.51

Sakshi 58.63 41.37

Yachem 53.20 46.80

Source: Field Survey Report, 2017-2018

5. Impact of Education and Female Poverty in Rural Areas of Kohima and
Longleng

Education is an important determinant of employment, income and specifying
the standard of living for the people (poverty level). This study finds out the effect of
education on female poverty. In order to find out this impact the study used Linear-
regression model with the probability of being poor with regard to education. The
result shows that the region (rural areas) with lower education level (literacy rate)
experience higher female poverty rate. Female segment of our society is cooperatively
much deprived as compared to male counterpart. On the other side, those poor
household severely lack housing, health, drinking water, electricity, sanitation etc all
are in deplorable condition. All these things affect the productivity of poor household
and they cannot come out of their vicious poverty circle (Awan, et.al 2011).

N
\e}



Chubakumzuk JAMIR

Table 6: Relationship between Education (Female Literacy) and Female Poverty
for Rural Kohima

Correlation Regression

Rural
) 4

r va:ue R2 a E va:ue S.E
Jakhama -0.88 -3.70* 0.78 22.45 -5.33 -3.75* 1.59
Kijumetouma 0.21 0.42 0.045 11.11 7.778 0.30 25.41
Mezoma -0.41 -0.89 0.16 33.759 -5.24 -0.90 5.82
Tsiese Bawe -0.98 -9.84* 0.96 96.47 -33.33 -5.44* 6.12

Sources: Estimated from the Field Survey Report, 2017-2018
Note: * and ** indicates significant level at 1 per cent and 5 per cent. “Education” independent
variable; “Poverty” dependent variable

Table 7: Relationship between Education (Female Literacy) and Female Poverty
for Rural Longleng

Correlation Regression

Rural
‘t, ‘t’
r R2 a b S.E
value value

Bura Namsang -0.91 -4.38* 0.83 42.34 -9.944 -2.24%* 4.43
Nian -0.94 -5.51* 0.88 125.81 -39.240 -2.80** 14.01
Sakshi -0.037 -0.07 0.001 80.00 -.737 -0.05 13.90
Yachem -0.96 -6.85* 0.93 53.57 -11.806 -6.76** 1.746

Sources: Estimated from the Field Survey Report, 2017-2018
Note: * and ** indicates significant level at 1 per cent and 5 per cent. “Education” independent
variable; “Poverty” dependent variable

The empirical results (refer table 6 & 7) show that all the variables have correct
signs. The Linear-regression model results confirm the indication of bi-variate
analysis that education (literacy rate) affects rural female poverty. On the contrary
education (literacy rate) and female poverty for Jakhama, Tsiese Bawe, Bura
Namsang, Nian, and Yachem have ‘¢’ value more than 1 (one) and is statistically
significant at 1 percent level (p<0.001) which means that the variables are negatively
correlated and the probability of household in poverty(female poverty) decline with
the increase of education. On the other Kijumetouma village of Kohima have ¢’ value
less than 1 (one) and is not statistically significant which indicates that education
has significantly little or no impact in reducing poverty level (female poverty).The
result found that both are positively correlated. The coefficients of determination i.e.,
R2 for Jakhama (0.78), Tsiese Bawe (0.93), Bura Namsang (0.83), Nian (0.88) and
Yachem (0.93) is quite high compare to other villages. The education-poverty linkage
is clear from R-Square that higher education (literacy rate)of female in the household,
the potentiality of exploiting resources to generate employment and averting poverty
is also quite high in rural sector of both the districts.
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6. Discussion and Conclusion

Despite the remarkable development achieved in Kohima and Longleng, the
benefits did not fall on everyone equally. Considerable progress have been made
through the five years plan with social and economic objective such as improving
education, health, employment generation, standards of living, gender equality and
environment sustainability, yet there exist higher level of poverty (female poverty) in
rural areas of Kohima and Longleng districts. Findings qualify the general
understanding of female poverty and education levels in rural areas of Kohima and
Longleng and it was found that the heads count ratio (HCR) was quite high in all the
sample villages except Jakhama and Bura Namsang. It was found that the poor
household, on the other hand, are less likely to overcome the obstacle and are
confined to low income sectors which make insignificant contribution to welfare.

The results show that there is a positive correlation between female poverty and
education level (female literacy) only in some rural areas of Kohima and Longleng. It
was also found that rural areas in both the districts having low female literacy rate
shows higher level of female poverty. The result shows the literacy rate in rural areas
of Longleng was comparatively lower than rural areas of Kohima. The reason was
because of poor economic condition of the families, to look after the household
activities, early marriage, no girl schools, lack of supervision and personal guidance
for girls/women education, lack of adequate incentives for women education,
employed girl’s child etc. The paper suggests that educational institutionsin the
districts should be allowed to provide skill development courses, focus on
development of rural education, free basic computer skills classes, teacher training,
subsidies and grants for professional courses, educate parents, health education,
smart classes, e-libraries, making sports compulsory etc. so, it improve the education
system in rural areas.

This paper also suggests appropriate and effective anti-poverty policy
interventions, and implement income and employment generation programs, old age
pension scheme and infrastructural development projects such as Mahatma Gandhi
National Rural Employment Guarantee Act, Pradhan Mantri Gramin Awaas Yojana,
Atal Pension Yojana, Pradhan Mantri Fasal Bima Yojana, Sampoorna Grameen
Rogzar Yojana, Swarna Jayanati Gram Swaragzar Yojana, Integrated Rural
Development Programme (Fisher and Ali 2019; Subbarao and Kakwani 1992) and
also promote agro-based activities like animal husbandry, bee keeping, poultry, etc.
so that there will be increase in the level of income and help in reducing income
disparities (Yabiku and Schlabach 2009; Jamir and Ezung 2017). It is also, suggested
that proper physical and social overhead capital i.e., infrastructure, need to be
developed and priority be given to the rural areas in both the districts. This
development of infrastructure will help in the marketing of agriculture products
which in turn will increase the income of the household and help in eradicating the
female poverty.

It has been observed that there are no significant trends indicating that extreme
poverty of women of this region is being reduced. The central and the state
governments need to examine the depth of women's poverty in the districts which
has serious gender discriminations. To eradicate this extreme poverty, there is a need

231


https://www.epw.in/author/k-subbarao
https://www.epw.in/author/n-kakwani

Chubakumzuk JAMIR

for holistic schemes with a more specific focus and time bound action (Dayal, 1989).
A policy of planned measure may help to advance the condition of the women in their
day to day life. Conditions of the extreme poverty of the women as manifested in the
case of women in the region cannot be addressed without deliberate targeted action
(Bastos, et. al 2009).
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KAMU POLITIKALARINDA DAVRANISSAL IKTiISADIN ONEMI: DUNYA
VE TURKIYE’DEN UYGULAMA ORNEKLERI

Esra KILIC!

Oz

Kamu politikastnin basarist varsayimsal olmayan gergek bireylerin davranis ve tercihlerinin
anlasitmast ile iliskili olmaktadir. Buradan hareketle davranissal kamu politikalart her gegcen gtin
daha tercih edilir hale gelmektedir. 2018°de diinya genelinde en az 202 kamu kurulusu
politikalarinda davramissal i¢ gériilere basvurmaktadiwr. Buradan hareketle calismada; kamu
politikalarina davranissal yaklasimlar nasi entegre edilebili; ne tir uygulama O&rnekleri
bulunmakta ve ne dlgtide verim saglanmakta sorularinin cevaplandirdmast amaglanmaktadir. Bu
yolla davramissal kamu politikalariun gerekliligi ve énemi tartisumaktadir. Calismada literatiir
degerlendirmesi yoéntemi kullanilmaktadwr. Neticede kamu politikalartnin maddi tesvik ve
yasaklardan ziyade secim mimarlar tarafindan bilincaltinu diirtme, akranlart aracitligiyla ikna etme
ve toplumsal pazarlama gibi davranissal yéntemlere dayali olmasinin daha etkili olacagt sonucuna
ulasimaktadir. Ulke ve uluslararast kuruluslann uygulamalarindan yola ¢ikilarak diistik maliyetle
toplumsal refaht artturmada davranissal kamu politikalannin  yaygin  kamu  politikast
uygulamalarnindan daha etkin olacag: diistintilmektedir.

Anahtar Kelimeler: Davranissal Kamu Politikalar, Davramissal Iktisat, Diirtme, Davrarmssal Ic
Gorti Takumu

THE IMPORTANCE OF BEHAVIORAL ECONOMICS IN PUBLIC
POLICIES: EXAMPLES FROM THE WORLD AND TURKEY

Abstract

The success of public policy is related to understand the non-hypothetical real individual’s
behaviours and preferences. Thus, behavioural public policies have become more preferred day by
day. In 2018, minimum 202 public institutes across the world applied behavioural insights for their
policies. This study aims to answer the questions as; how the behavioural approaches could
integrate to public policies, what kind of applications about behavioural public policies are there and
how efficient these policies are. By this way, the importance and necessity of behavioural public
policies are discussed. In this study literature review method is used. As a result, it is concluded
that public policies based on behavioural methods as nudging subconscious, persuading through
their peers and social marketing by choice architectures are more effective than public policies based
on financial incentives and prohibitions. Based on the implementations of countries and international
organizations. it is thought that; behavioural public policies are more efficient than common public
policy practices in increasing social welfare with low cost.

Keywords: Behavioural Public Policies, Behavioural Economics, Nudge, Behavioural Insight Team
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Extended Abstract

In the foreword of “The Passions and The Interests”, Amartya Sen disputes the
influences of intended and unintended behaviours. With respect to him more interesting
one is the non-occurrence of intended results. Based on irrationality with respect to
mainstream economy, bounded rationality with respect to Simon and cognitive biases
with respect to Kahneman; the occurrence of unintended result has an economic cost.
Recently, in order to achieve more desirable results both as a result of individual
preferences and government policies, behavioural economy approaches, and choice
architecture concept have imposed upon. Behavioural economy and behavioural public
policies based on the real man’s behaviours determined by motives and desires. Thus,
via behavioural public policies it is possible to evaluate whether public policies can
achieve their desired goals or not. Through behavioural public policies, new policy
options ability to change individual behaviours are revealed and the effectiveness of
existing policies could be more predictable.

In 2018, minimum 202 public institutes across the world applied behavioural
insights for their policies. Also, the academic studies have increasing. In 2018
Behavioural Public Policies and New Generation Technologies Department has been
founded under the Turkey’s Ministry of Economy. In collaboration with TEPAV and the
World Bank, experimental studies aiming to reduce the disadvantaged position of women
in the labour market has been made. Also, under the leadership of the Ministry of
Forestry and Water Affairs nudge policy was used to protect the environment. So
behavioural public policies have become widespread day by day in all around the world
and Turkey. Based on all these developments; this study aims to answer the questions
as; how the behavioural approaches could integrate to public policies, what kind of
applications about behavioural public policies are there and what extent the efficiency
obtained from these policies. By this way, the importance and necessity of behavioural
public policies are opened for discussion.

The main method used in this study is literature review. The articles, the reports
as behavioural insights team report, the institute for government report, economic and
social research counsel report, OECD and World Development Reports are evaluated to
answer what kind of applications about behavioural public policies are there and what
is the extent of the efficiency obtained from these policies. Also, the articles and past
studies are investigated to determine how could the behavioural approaches integrate to
public policies and what is the difference between behavioural public policies and
neoliberal public policy applications. So, in this study, firstly the behavioural economy,
and secondly public policies and behavioural public policies are investigated. Lastly with
reference to country and international corporation’s design and implementation
examples; the efficiency and importance of public policies are discoursed.
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Inside the literature there are some disputes about the ethical dimension of
behavioural public policies. With respect to literature the disputes about the ethical
dimension of behavioural public policies and individual attitudes toward behavioural
applications could not reach a positive or negative consensus. But as a result of this
study it is thought that; by using behavioural insights in the design, and application
process of public policies, desired results have been reached with a lower cost than
neoclassical public policies. Thus, the findings from the Behavioural Public Policies and
New Generation Technologies Department’s preliminary studies support this result.
Also, it is concluded that public policies based on behavioural methods as nudging
subconscious, persuading through their peers and social marketing by choice
architectures are more effective than public policies based on financial incentives and
prohibitions. Through behavioural public policies, more realistic and effective policies
and programs have been created. At the same time, behavioural approaches lead the
development of pro-social behaviour. In the process of integrating behavioural
approaches into public policies, public policy practitioners also become aware of their
own mindset and bias. By this way, the thinking structures and biases that pose a risk
of reducing the effectiveness of the policies and programs are prevented.

There are some positive advantages that make behavioural public policies
important and necessary to reach desired public policy results. One of them is;
behavioural public policies consider the factors inside the real life and biases and
heuristics arised during individual’s preference process. The other one is; through
random control experiments as a part of behavioural policy tools, the efficiency of the
policy could be tested. Lastly behavioural public policies could be used with other
policies. In this study the efficiency of behavioural public policy applications is evaluated
from a few country samples. But the evaluation could be more effective if the sample of
country application increases. In further studies the countries applying behavioural
public policies could be grouped as developed and developing countries. Thus, the
comparison between less developed and developed countries with respect to the
effectiveness of behavioural public policy could be made. The question “whether the
behavioural public policies applied in developed countries could achieve the desired
effect in less developed countries with small cost” could be answered.

This study is indirectly presented the importance of considering the factors inside
the real life and considering the biases and heuristics arised during individual’s
preference process for the public policies. The new public policy tools based on the real
man’s biases are detailed examined. In Turkey, the public institutions applying
behavioural policies are not mostly common. Only the behavioural insight team within
Ministry of Economy carries out these policies. So, Turkey needs to increase the
prevalence and scope of behavioural public policies. In this context, ministries other
than the Ministry of Economy should establish their own behavioural public policy units.
Before disseminating the policies, testing the effectiveness of behavioural public policies
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via the preliminary studies based on random experiments is important. Studies aiming
to evaluate how could the behavioural approaches integrate to public policies, what kind
of applications about behavioural public policies are there and what extent the efficiency
obtained from policies could be the starting point for these preliminary studies. This
study is expected to make some contribution within this context.

1. Giris

Hakim iktisat teorisine dayali mikro iktisadi yaklasimlar, devletin ekonomiye
mudahalesinin piyasa basarisizligi durumunda s6z konusu olabilecegini ortaya
koymaktadir. Asimetrik bilgi durumu, firmalarin fiyat belirleyici konumda oldugu piyasa
glicti durumu, kamu mallar1 ve dissalliklar piyasa basarisizlik durumlaridir. Piyasa
basarisizligini ortadan kaldirmaya yonelik geleneksel kamu miuidahaleleri ise; vergi ve
stibvansiyonlar araciligiyla piyasa fiyatlarina mtidahale edilmesi, iretimin dtizenlenmesi
ve eksik bilginin ortadan kaldirilmasidir. Tim bu piyasa basarisizliklari ve kamu
mudahalelerinin arka planinda bireylerin ptir rasyonel oldugu varsayimi yer almaktadir.
Pur rasyonel bireyin etkin fayda/ maliyet analizi yapabilecegi dustnutlmektedir
(Madrian, 2014:664). Halbuki psikologlarin da katkisiyla iktisatcilar; bireylerin
varsayildigr kadar rasyonel olmadigini, bilissel sinirliliga ve psikolojik yanliliga sahip
bireylerin, kendisine en fazla fayday: saglamaktan 6te, kendisine zarar verebilecek
tercihlerde bulunabileceklerini ortaya koymaktadir. Boylece devletin mtidahale etmesi
gereken yeni bir piyasa basarisizligi durumu ortaya ¢cikmaktadir. Devleti yonetenlerin de
insan oldugu unutulmamalidir. Bireysel tercihlerde ortaya cikan psikolojik yanliliklar
zaman zaman kamu politikalarinda da kendini géstermektedir. Tipk: bireylerde oldugu
gibi devlet de karar alma surecinde; kiicuk riskleri oldugundan daha olasi, buytlik
riskleri ise oldugundan daha dustk ihtimalli gérme yanliligi, belirsiz risklere tahammiil
edememe ve bundan 6turt gerekmeyen tedbirler ve politikalar uygulama yanlilig1 gibi
hakim iktisat teorisine gore irrasyonel davranislar sergilemektedir (Gayer ve Viscusi,
2015:973,974, 977,989-999).

Amartya Sen “Tutkular ve Cikarlar’ kitabinin o6nséztinde Smith, Menger ve
Hirschman’a atifta bulunarak amaclanmis ve amaclanmamis davranislarin etkilerini
tartismakta; asil ilgin¢g olanin amaclanan sonuclarin meydana gelmemesi oldugunu
belirtmektedir (Hirschman, 2008: 17-18). Hakim iktisat teorisine goére irrasyonalite,
Leibenstein ve Simon’a gore sinirli rasyonalite ve Kahneman’a gére ise bilissel yanhliklar
sonucunda ortaya cikan amaclanmayan sonuglarin iktisadi maliyeti olmaktadir. Son
donemde, gerek devlet politikalar: gerekse bireysel tercihler ile daha arzu edilir sonuclara
ulasmada davranissal iktisat teorisi yaklasimlarindan ve secim mimari kavramindan
yararlanilmaktadir. Davranissal kamu politikasina iliskin calismalarda; gtidilere ve
isteklere dayali gercek davranislar tizerinden hareket edilmektedir. Bu yolla kamu
politikalar1 ile arzu edilen hedeflere ulasilip ulasilamadigini degerlendirme sansi
olmaktadir (Gilad vd.,1984:5-6). Davranissal kamu politikalar1 araciligiyla; birey
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davraniglarini degistirebilecek yeni politika onerileri ortaya koyulmakta ve var olan
politikalarin etkinligi arttirilmaktadir (Chetty, 2015:2).
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Her gecen glin davranigsal yaklasimlara dayali kamu politikalarinin etki alaninda
ve davranissal kamu politikas: uygulayan tilke sayisinda artis yasanmaktadir. 2018 yili
itibariyle diinya genelinde en az 202 kamu kurulusu kamu politikalarinda davranigsal
ic gortlere basvurmaktadir (Halpern ve Sanders, 2016: 62). Hali hazirdaki ¢alismanin
temel amaci; kamu politikalarina davranissal yaklasimlar entegre edilmis mi; edilmisse
ne tur uygulama o6rnekleri bulunmakta ve ne 6lctide verim elde edilmistir sorularini
yanitlamak isteyen arastirmacilara hareket noktasi sunmaktadir. Ayni zamanda
uluslararasi1 kurulus ve bazi Ulke orneklerinden yola cikilarak davranigsal kamu
politikalarinin etkinliginin degerlendirilmesi amaglanmaktadir. Buna gore; calismada
oncelikle davranissal iktisat alani1 degerlendirilmektedir. Ardindan kamu politikalar: ve
davranigsal kamu politikalarinin teorik arka plani tizerinde durulmaktadir. Son olarak;
davranigsal kamu politikalarini uygulayan Tulkeler ve wuluslararas: kuruluslarin
uygulamalarindan hareketle davranigsal kamu politikalarinin etkinligi ve Onemi
degerlendirilmektedir.

2. Iktisatta Yeni Bir Yon: Davranigsal Iktisat

Iktisad: diger disiplinlerle yeniden ic icelestiren davranissal iktisat, son dénemde
daha poptler olmakla birlikte kékeni 1800’1t yillarin ortalarina dayanmaktadir. Adam
Smith Ahlaki Duygular Teorisinde; kayiptan kacinma, 6zgecilik, duygularin énemi, irade
glicti gibi bircok davranissal kavrama vurguda bulunmakta ve davranissal iktisat
teorisinin temellerinin ¢ok daha eskilere dayandig: desteklenmis olmaktadir. Sonrasinda
Bentham faydanin psikolojik temellerini ortaya koymakta, Edgeworth sosyal tercihler
Uzerinde calismaktadir. Azalan marjinal fayda teorisinin arkasindaki motivasyonun
Fechner-Weber kanunu olarak adlandirilan uyaran- alg: iliskisine yonelik deneysel
gozlemler oldugu ortaya koyulmaktadir. Azalan marjinal fayda teorisinin iktisadin en
temel prensiplerinden biri oldugu ve bu teorinin uyaran-alg iliskisine dayandigi
lUzerinden iktisat ve psikoloji i¢ iceligi daha net ortaya koyulmaktadir. Ayni zamanda
Edgeworth’un azalan marjinal fayda teorisini aciklarken tizerinde durdugu uyum yasasi;
bugiinkti davranissal iktisatcilarin referans bagimlilig: teorisini dayandirdigl adaptasyon
yaklasimi ile benzerlik géstermektedir (Dhami,2016:3; Bruni ve Sugden, 2007:150-152).

187071 yillarda gerceklesen Marjinal Devrim ile firmalarin karini, bireylerinse
faydalarini maksimize etmeyi hedefledigi varsayimlar: ortaya atilmistir. Bu varsayimlar
iktisadin yon degistirerek boliisim sorunundan 6te kitlhik durumunda en etkin kaynak
dagiliminin nasil olacagi sorununa yonelmelerinin dogal bir sonucu olarak ortaya
cikmaktadir. Etkin kaynak dagilimi sorunu ile birlikte bireysel kararlarin tamami tercih
perspektifinden ele alinmakta ve her bir tercihin rasyonel ve optimum olmasi1 temel hedef
haline déntismektedir. ktisat ve psikolojinin kendi yollarina gitmesi gerektigini ortaya
atan Pareto, davranislarin akilci olabilmesi i¢in arag¢sal olmasi gerektigini ortaya
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koymakta, aracsallikla birlikte iktisat teorisi secim davranisina odaklanmaktadir. Tim
bu gelismelerden hareketle; Pareto tarafindan kullanilan akilci varsayimlara dayali
iktisat teorisi ortaya cikmaktadir (Bruni ve Sugden, 2007:157).

Samuelson; aciklanmis tercihler teorisi ile secim davranisinin psikolojik arka
planindan =ziyade davranisin kendisi tUzerinde durmaktadir. Samuelson bireyin
piyasadaki davranisi tizerinden bireylerin kayitsizlik haritasini ¢ikarmaktadir. Burada
esas yontem davranislarin gézlemlenmesi olup, bu yolla iktisat; felsefe ve psikolojiden
uzaklastirilmis olmaktadir. Iktisadin psikoloji ile bagini koparan bir diger iktisatci
Cassel’dir. Cassel fiyatlarin aciklanmasinda yalnizca talep egrisine yonelik varsayimlarin
yeterli olacagini belirtmekte, varsayimlar tUzerinden gelistirdigi teorisi ile iktisadi
olaylarin psikolojik olgularla iliskisini géz ardi etmektedir (Wong, 2006:1-5). Sonucta;
timden gelime dayali, matematik ve modelleme agirhikl iktisadin, psikoloji ve diger
disiplinler ile yolu 6zellikle 1920’lerden sonra tamamen ayirmis olmaktadir. 1920’ler ile
19807ere kadarki stirecte iktisat teorisi calismalarinin biytk cogunlugu rasyonaliteye
dayali modellerin kapsam ve gliclnu arttirmay: hedeflemistir (Hattwick, R., 1989:141;
Sincer, E., 2017:33; Dhami, 2016:3; Bruni ve Sugden, 2007:146).

Davranissal iktisat diger disiplinlerden bagimsizlasma stireci sonunda olusan bu
yeni iktisadi anlayisa tepki olarak ortaya cikmaktadir. Cartwright (2011) “Peki bu
davranigssal iktisat nedir?” sorusuna birbirini tamamlayici nitelikteki ¢ farkl
yaklasimla cevap vermektedir. Birinci yaklasimda Cartwright (2011) davranissal iktisad:
iktisadi davranislari ve bu davranislarin sonuclarini agciklamaya calisan bilim dali olarak
tanimlamaktadir. Buna gore davranigsal iktisat araciligiyla bireylerin iyi ya da kétd neyi
tercih ettigi belirlenmekte ve daha iyiyi tercih etmeye yonelik ydénlendirme yapilmaktadir.
Bu yaklasim davranissal kamu politikalarinin temelini olusturmaktadir. Ikinci
yaklasimda davranissal iktisat; hakim iktisadi modelleri gercek bireyler tizerinden test
eden ve modellerin isleyen ve islemeyen taraflarini belirleyerek islemeyen taraflarimi
gercek bireylerden elde edilen sonuclarla yeniden duizenleyen iktisadi alan olarak
tanimlanmaktadir. Son yaklasimda ise; laboratuvar deneyleri kullanilarak psikoloji ve
diger disiplinlerin yaklasimlarinin iktisat teorisine uygulanmasina dayali alan olarak
tanimlanmaktadir. Bu tanimlardan hareketle davranigsal iktisadin esas gayesinin
hakim iktisat teorisinin yerini almaktan 6te teoriyi daha aciklayici ve gercekci hale
getirmek oldugu sdylenebilmektedir (Cartwright, 2011:3-4).

Davranissal iktisat alani ele alis yontemlerine ve yaklasimlarina gore eski ve yeni
davranigsal iktisatcilar olarak ikiye ayrilmaktadir. Eski davranissal iktisatcilarin alana
katkis1 dért alt grupta degerlendirilebilmektedir. Ilk grupta Carnegie Okuluna mensup
iktisatcgilar yer almakta olup Simon, March ve Cyert bunlardan bazilaridir. Bu okula
mensup olanlar kisith firma davranisi, karar alma stireci, sinirlh rasyonalite, tatmin edici
tercih ve simtilasyonlara odaklanmaktadir. Ozellikle sinirli rasyonalite ve tatmin edici
tercihe iligskin calismalari; Simon’u eski davranissal iktisatcilarin 6nctist konumuna
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sokmaktadir. Simon; insan beyninin hesaplama yeteneginin sinirli oldugunu, insanlarin
bireysel tercih asamasinda belirsizlik ve bilgi eksikligi ile karsi karsiya kaldigini ve
bireylerin hedefinin en ylUksek dlizeyde iyiye ulasmaktan 6te kabul edilebilir diizeyde
iyiye ulasmak oldugunu belirtmektedir Simon’u éncti konumuna sokan bir diger durum;
Simon’un birey davranislarindan =ziyade davraniglarin arkasinda yatan gercek
motivasyonun belirlenmesine agirlik vermesidir (Simon, 1955; Simon 1979).

George Katona’nin 6nctliuk ettigi ikinci grup iktisat psikolojisi arastirmalarina
yonlenmis olup tuiketici davranislari ve makro iktisadi konulara odaklanmaktadir.
Andrews, Lamberton, Malmgren, Marschak, Richardson ve Schakle’dan olusan tictinct
grup ise Ornek vakalarin Onemi, belirsizlik ve koordinasyon ile ilgili calismalara
odaklanmaktadir. Son grupta yer alan Kay, Shaw, Earl, Sutton, Tylecote, Loasby v.b.
Stirling grubunu olusturan iktisatcilar eklektizm ve buttinlesme konularina
odaklanmaktadir. Bunun yani sira Liebenstein da gosterisci tuketime yonelik
calismalar1 ve X- Etkinlik teorisi ile ilk nesil davranigssal iktisatcilar arasinda yer
almaktadir. X- Etkinlik teorisinde; etkinlik ve rasyonaliteye gercek insan davranislari
lUzerinden meydan okumasi Liebenstein1 ilk ve 6nemli davranissal iktisatcilardan biri
haline getirmektedir (Ruben ve Dumludag, 2015: 42; Sent, 2004:741-742; Frantz vd.,
2017:42).

Liebenstein’a benzer sekilde Scitovsky de bireylerin secici rasyonel oldugunu
zaman yanilgis1 ve caba yanilgisi Uizerinden ortaya koymakta, bireysel secimlerin
arkasindaki hedef ve motivasyonlar tizerinde durmaktadir. Cok fazla caba gerektirmeyen
basit seceneklerin tercih edilmesini konfor olarak tanimlayan Scitovsky, konforun
stUirecte aliskanlik yaptigini ortaya koymaktadir. Uzun vadede baska diger bagimlilik ve
aliskanliklarla birlikte konforun da bireysel faydayr maksimize edemeyecegini buna
ragmen bireylerin konfor ve aliskanliklarina bagli kalmalarinin bireylerin her zaman
rasyonel olmadiklarinin gostergesi oldugunu ortaya koymaktadir. Neticede tim bu
calismalarin ortak noktas: geleneksel iktisadin temel varsayimlarini kabul etmemeleri
ve psikolojiden yararlanarak alternatif yaklasim gelistirmeye calismalaridir (Frantz,
2020: 61-64)

19707lerde psikolojide davranigsal karar teorileri 6n plana c¢ikmaktadir.
Davranigsal karar teorilerinde yargi ve karar verme davraniglarinin agiklanmasinda
bilissel araclardan yararlanilmaktadir. Davranigsal karar teorisine gore; farkli kosullara
sahip insanlar kararlari hakkinda benzer sekilde dustnmekte, dolayisiyla benzer
kararlara neden olan yaygin biligsel becerilere sahip olmaktadir. Bireyler secimlerini
optimumun altinda kilan biligsel sinirliliklara da sahiptir. Buradan hareketle
davranigsal karar verme stUreclerine iliskin arastirma yapanlarin temel odak noktasi;
temel biligssel becerileri, biligsel becerilerin yarar ve siirliliklarini ve bunlarin
gozlemlenen davranislara etkisini belirlemeye calismaktir. Davranissal karar verme
calismalarini yargl ve karar vermeye iliskin diger yaklasimlardan ayiran temel nokta;
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rasyonel kararlar1 referans noktasi almasidir. Davranigssal karar teorilerinin temel
ozelligi gercek karar davranislarini rasyonel karar vermenin temel ilkeleri ile stirekli
karsilastirmasidir. Buna gore rasyonel secim teorisi davranigsal karar teorileri i¢cin temel
hareket noktasi olmaktadir (Loewenstein ve Angner, 2018: 26-30).

Kahneman ve Tversky davranissal karar teorilerinin iktisadi calismalara
entegrasyonunu saglamaktadir. Eski donem davranissal iktisatc¢ilarin aksine 1970’lerde
Kahneman ve Tversky’nin 6nctilik ettigi yeni dénem davranigsal iktisat, hakim iktisat
teorisini temel almaktadir. Nitekim Kahneman ve Tversky hakim iktisadin rasyonalite
varsayimindan hareket ederek bu varsayimdan uzaklasilan durumlar tizerinde
durmaktadir (Sent, 2004: 743; Kahneman, 2003: 1449). Ornegin ordinal fayda teorisinin
degismezlik ve dustinlik ilkesine dayali rasyonel bireyin karar verme sUrecini
degerlendirdikleri calismalarindan elde ettikleri ampirik bulgulardan yola cikarak;
bireylerin gercek davranislarinin bu iki ilkeden farkli oldugunu ortaya koymaktadir.
Soyle ki; gerceklestirdikleri deneyler araciligiyla ayni secim probleminin iki esdeger
versiyonunda bireylerin tercih siralamalarinin farkli oldugundan hareketle ordinal fayda
teorisinin degismezlik ilkesinden uzaklasildig ortaya koyulmaktadir. Ayni zamanda
bireylerin kazan¢ durumu s6z konusu oldugunda riskten kacinirken, kayiptan kagcinma
durumlarinda risk sever hale gelmeleri dUsttinltik ilkesinden sapma olarak
degerlendirilmektedir (Gilad vd.,1984:6-7).

Kahneman ve Tversky onculigliinde yeni dénem davranigsal iktisatcilar
gerceklestirdikleri bu ttir deneysel calismalar ile bireylerin karar streclerinde bilissel
kisa yollara ve 6n yargilara basvurdugu tzerinde durmaktadir. Bilissel kisa yollar
vasitasiyla karmasik olasilik hesaplarina dayali karar verme surecleri basitlesmekte
ancak bazi durumlarda sistematik hatalar da olusabilmektedir. Bu noktada Kahneman
ve Tversky bireylerin tercih stireclerinde basvurduklari kisa yollarin dogru anlasilmasi
durumunda ozellikle belirsizlik stirecindeki kararlarda sistematik hatalarin ortadan
kalkacagini timit etmektedir (Earl, 2017: 16; Kahneman and Tversky, 1974: 1124,1130).

Bugin davranigsal kamu politikalarinin 6nctlerinden biri olan Thaler da
bireylerin davranigsal sapmalarina odaklanmaktadir. Thaler yo6ntemsel olarak
Kahneman ve Tverskynin ortaya koydugu normatif ve tanimlayici iktisat ayrimini
benimsemektedir. Buna gore, bireylerin nasil davranmasi gerektigini ortaya koyan ve
rasyonel davraniglari temel alan normatif yaklasimlardan ziyade gercekte nasil
davrandiginin Uzerinde duran deterministik yaklasima basvurulmas: gerekmektedir
(Heukelam,2004:170-171). Esasen Thaler davranissal iktisada iliskin ilk calismalarini
yapmadan Once bireylerin rasyonel iktisadi normlara gére hareket etmesi gerektigini,
bunun temel gerekcesinin de kendi iyilikleri oldugunu ortaya koymaktadir. Thalerin
davranigsal iktisada yonelik ilk calismalarindan elde ettigi bulgular; gercekte birey
davranislarinin sistematik ve tahmin edilebilir bir sekilde rasyonel iktisat teorisinin
temel normlarindan uzaklastigini ortaya koymaktadir. Bu baglamda; hisse senedi
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piyasasindaki sapmalardan ttiketici tercihlerine, bireysel tasarruftan organ bagisinin
yapilabilirligine kadar bircok alanda calisma yapmaktadir. Thalerin onculiginde
“Journal of Economic Perspectives” dergisinde 1987-2001 tarihleri arasinda 14, 1995-
2001 tarihleri arasinda tic ve 2001-2015 arasinda 4 adet davranissal sapmaya iligkin
makale yayinlanmaktadir. Thalerin davranissal sapmalara iliskin makale serileri
Kahneman ve Tversky oncultgtindeki yeni dénem davranissal iktisat teorilerinin temel
cekirdegini olusturmaktadir (Heukelom, 2017:103-104; American Economic
Association,2018).
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Davranissal iktisatcilar ayni zamanda duygularin, degerlerin ve normlarin
tercihlerdeki roltine iliskin calismalar yapmaktadir. Bireylerin kayiptan kacinma
isteklerinin tercihlerine etkisine yonelik calismalar duygularin tercihlere etkisine iligkin
calismalara 6rnek olusturmaktadir (Etziani,2011:282). Yatirim oyunlarindaki gtiven ve
karsiliklilik davranislar: ise bireysel tercihlerde normlarin etkisini 6lcen calismalara
ornek teskil etmektedir. Ozellikle herhangi bir gruba mensup bireylerin rastgele
eslestirilmesi ile oynanan oyunlarda bir gruba ait olmanin etkisiyle gliclenen sosyal
normlarin gliven davranisi Uzerindeki etkisi daha belirgin hale gelmektedir (Berg vd.,
1995:132).

Davranigsal iktisatcilar kulttirler arasi kiyaslamaya yonelik calismalarla kaltirtin
bireysel tercihler Ttizerindeki etkisini degerlendirmeyi amaclamaktadir. Cevresel
etkenlerin bireysel tercihlere etkisine iliskin calismalarinda ise ktictik topluluklarla
Universite Ogrencilerine ayri ayr1 tltimatom oyunu oynatmaktadir. Oyunda bireylerin
karst oyuncuya gonderdikleri para miktar1 ve karsi oyuncunun kabul/ret duizeyleri
kiyaslanmakta ve daha ktictik dlcekli topluluklarla tiniversite 6grencilerinin davranislar
arasinda anlamli bir farklihk goézlemlenmektedir. Farkli topluluklarda yer alan
katilimcilarin tercihleri kiyaslandiginda da benzer farkliliga rastlanmasi, bireylerin
tercih ve davranislarinda icinde yasadiklari cevrenin etkisi altinda oldugunu ortaya
koymaktadir (Heukelom, 2014:180-181). Son olarak 2000li yillardan itibaren bireylerin
sinirli rasyonaliteleri ve davranigssal sapmalarindan hareketle davranissal iktisat;
kendisini babacan bir tavirla iktisat politikalarina tavsiye verir konumda bulmaktadir
(Heukelom,2014:172). Thaler tarafindan 6zgurlikcll paternalizm yaklasimi Camerer vd.
(2003) tarafindansa asimetrik paternalizm olarak ifade edilen bu yaklasim hali hazirdaki
calisma konusuna da ilham vermektedir (Thaler ve Sunstein, 2013; Camerer vd., 2003).

3. Kamu Politikalar: ve Davranigssal Kamu Politikalar:

Kamunun alet cantasi niteligindeki kamu politikalari;; htktmetin birtakim
kamusal hedeflere ulasmak adina kullandigi yonetim teknikleri olarak
tanimlanmaktadir (Tummers vd., 2015: 8). Kamu politikalarinin ekonomiye etkisi
Smith’ten itibaren bircok iktisadi okulun tartisma glindemi icerisinde yer almaktadir.
Alternatif yaklasimlara karsin hala gliniimuiz politikalarinda etkisini devam ettiren
hakim iktisat teorisi; kamu mtuidahalesinin birtakim negatif dissal maliyetleri oldugu
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tzerinde durmaktadir. Buna karsilik davranissal iktisatcilar biraz daha gercekci bakis
acisiyla bireylerin bilissel sinirliliklarini g6z 6ntinde bulundurarak kamu mutidahalesinin
gerekliligi tizerinde durmaktadir (Altman,2008: 62). Bilindigi lizere birey davranislari
kamu etkisinden bagimsiz olmamaktadir. Kamu birtakim yasal ve kurumsal
dtizenlemeler ve vergilendirme araciligiyla birey davranislarini etkilemektedir. Ancak bu
etki; bireylerin icsellestirdigi davranis kaliplarinin degisiminden ziyade duruma uygun
gecici degisimlere neden olmaktadir. Uygulanan dtizenlemeler degistiginde ise bireyler
eski davranig kaliplarina geri doénmektedir. Bu noktada o6nemli olan bireyleri
aliskanliklarini ve davranis kaliplarini degistirme konusunda ikna etmektir. Aksi
takdirde, kalp krizi gecirme risklerinin ytksek oldugunu bilseler dahi insanlar asiri
yemek yemekte, asir1 sigara ve alkol kullanimina devam etmekte; tasarruf dltizeyleri cok
dustuk kalirken her yil daha da buylyen kredi karti borglari altinda ezilmektedir.
Bireylerin rasyonel olmayan davranislari kimi zaman bilgi ve gortis eksikligi ve sinirh
bilgi isleme kapasitesi ile aciklanabilmektedir. Ancak bazi durumlarda gerekli bilgi ve
bilgi isleme kapasitesine sahip bireyler sirf irade yetersizliginden 6ttirti de rasyonel
olmayan kararlar alabilmektedir (Dolan vd., 2010:4; Loewenstein ve Haisley, 2008:211-
212). Sonucta bireyler daha rasyonel karar alma noktasinda mtidahaleye ihtiyac
duymaktadir.

Kisilerin karar verme sUreclerine iliskin devlet mtidahalesi en genel yaklasimla sert
muidahaleler, bilgiye dayali mtidahaleler ve yumusak mutidahaleler olmak tizere ti¢ grup
altinda degerlendirilebilmektedir. Sert mtidahalelerde devlet vergilendirme ya da bazi
secenekleri yasaklama yoluyla bireylerin tercih seceneklerini degistirmektedir.
Bilgilendirmeye dayali mtidahalelerde bireylere daha bilingli tercihte bulunmalar igin
gerekli bilgiyi sunmakta, yumusak muidahaleler kapsaminda ise bireylerin var olan
tercih seceneklerine dokunulmamakta ancak durtme yoluyla bireylerin var olan
secenekleri algilama bicimi doénustirtilmeye calisilmaktadir (Arad ve Rubinstein,
2018:311-312).

Neo liberal iktisat teorisinin politika olusturma araclari; tercihe dayali politikalar,
bilgiye dayali politikalar, finansal tesvikler ve vergilendirme ve slibvansiyona dayali
dtizenleyici politikalardir. Davranissal iktisat teorisine dayali davranissal kamu
politikalarinin politika olusturma araclart ise; dirtme, davranigsaldan esinlenilmis
bilgiye dayali politika ve davranissaldan esinlenilmis finansal tesviklerdir. Neo liberal
iktisat teorisine dayali politika olusturma araclarindan tercihe dayali politikalarda
vatandaslara ilgili politikaya iliskin kendileri icin en iyi alternatifi secebilecegi cok fazla
secenek sunulmaktadir. Ornegin; Bush déneminde ABD saglk politikas1 kapsaminda
0zel saglik sirketleri tarafindan vatandaslara cok cesitli ila¢c planlama secenegi
sunulmaktadir. Bu politikaya gére ne kadar cok alternatif sunulursa vatandaslarin
kendileri icin en iyi alternatifi secmeleri o kadar mumkin olmaktadir. Halbuki
davranigsal iktisatgilara goére cok secenek, tercih yapma sUrecini cok fazla caba
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harcanan, yorucu ve kaygi verici bir alan haline getirmekte ve vatandaslarin daha kot
tercihlerde bulunmasina sebep olmaktadir. Davranigsal iktisatcilar cok secenekten
oturd insanlarin tavsiyeye ihtiyac duyduguna, baslangicta kendisine atanmis duruma
bagl kaldigina diger insanlari taklit etme davranisi sergiledigine vurguda bulunmaktadir
(Galizzi, 2017:419). Buradan hareketle davranissal kamu politikalarinin uygulama
yontemlerinden bir digeri de varsayilan secenekler yontemi olmaktadar.

2020, 4 (1), 237-262

Varsayilan secenekler yonteminde; bireylere sorulmaksizin bireyler herhangi bir
secenege dahil edilmektedir. Bireylerin mevcut durumlarini degistirme konusunda atalet
egilimi tasimasi ve baskalarinmi taklit etme sezgisel yanliliklar1 bu uygulamanin teorik
altyapisini olusturmaktadir. Ayni zamanda bireylerin referans noktalarina goére karar
verme ve kayiptan kacinma davranisi sergileme egilimi de varsayilan secenekler
yonteminin alt yapisini olusturmaktadir. Soyle ki; bireysel emeklilik sistemine otomatik
olarak katilma durumunda emeklilik sonrasi icin bugiinkti harcamalardan fedakarlik
edilmis olmaktadir. Bu durumda referans noktasi emeklilik sonrasi gelir diizeyi
olmaktadir. Bu referans noktasina gore bireysel emeklilik sisteminden ayrilma karari,
referans noktasi olarak alinan gelecekteki gelirden vazgecme anlami tasimaktadir. Buna
gore; kayiptan kacinma egilimine sahip bireyler gelecekteki gelir dlizeylerini kaybetmeyi
gbdze alamayarak otomatik olarak dahil olduklari bireysel emeklilik sisteminde kalmay1
tercih etmektedir (Johnson ve Goldstein, 2013: 417, 421, 422).

Davranissal iktisatcilar gerceklestirdikleri deneylerle devletin bireyleri daha
rasyonel karar vermeye yonlendirmesinin gerekliligini ve bunun uzantisinda durtme
yaklasimini ortaya koymaktadir. Durtme; ekonomik tesvikleri 6nemli buyutkltukte
etkilemeksizin ve tercih seceneklerini yasaklamaksizin birey davraniglarinin tahmin
edilebilir sekilde degistirilmesine karsilik gelmektedir. Durtme araciligiyla secim
mimarlar1 irade yetersizligine sahip bireylere tercihlerini gerceklestirme konusunda
yardim etmektedir. Ayni zamanda farkh tercihlerle kars: karsiya kaldiklar1 durumda
bireylere tercihlerini olusturma konusunda yardimci olmakta, bireylerin karsilasmis
olduklar1 her bir tercihin maliyet ve avantajlarini degerlendirme y&ntemlerini
degistirmektedir (Madrian, 2014:676). Davranislarin degisimine iligkin herhangi bir
mudahalenin dirtme olabilmesi icin muidahalenin dayatilmamasi, basit olmasi ve
mudahaleden kacinmanin maliyetinin dliisik olmas: gerekmektedir. Buna gbére abur
cubur tuketiminin yasaklanmasi dirtme olmazken, saglkli gidalarin g6z seviyesine
yerlestirilmesi dirtmeye karsilik gelmektedir (Thaler ve Sunstein, 2013: 17; Hansen,
2016:95).

Thaler ve Sunstein (2013)’ in tanimladigl diirtme kavrami bireylerin yanli ve sinirh
bilissel kapasiteye sahip olmasini temel almaktadir. Kahneman (2011)’ in belirttigi tizere
bireylerin yargilama ve karar verme slirecinde otomatik sistem ve ¢cabalayan sistemin
etkisi altinda kalmasi dirtme kavraminin temellerini atmaktadir. Otomatik sistem /
cabalayan sistem ayrimi iktisadi insan ile gercek insanin farkliligini aciklamaktadir.
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Buradan yola cikarak Hansen (2016) iktisadi insan varsayimi altinda gbz ard: edilen
gercek insan davranislarinin dirtme yoluyla degistirilmesinin hedeflendigini ortaya
koymaktadir. Hansen (2016)’a gore durtmeye; bireysel ve sosyal kararlarin dayandig:
bilissel sinirliliklar, biligsel yanliliklar, bilissel rutinler ve aliskanliklardan 6ttirti ihtiyac
duyulmaktadir. Dolayisiyla, durtme planlanirken de bilissel sinirliliklar, bilissel
yanliliklar, biligsel rutin ve aliskanliklardan hareket edilmektedir (Hansen, 2016:7-9,11;
Kahneman, 2011). Ornegin bilissel yanliliklardan biri olan bireylerin karar verme
sUireclerinde cerceveleme yOnteminin etkisinde kaldiklarindan yola cikilarak; kamu
kuruluslarinin kabul ettirmek istedikleri projeleri, kabul diizeyini arttirmak adina akla
uygun bir cercevede topluma sunmasi gerektigi ortaya atilmaktadir (Gilad vd., 1984:7).

Secimlere katilim dtizeyinin arttirilmasini hedefleyen politika kapsaminda dahi
cerceveleme etkisinin g6z 6ntinde bulundurulmas: hedefe ulasilmasini saglamaktadir.
Oy kullanmanin 6nemi vurgulanirken; vurgu oy kullanan biri olma tzerinden
yapildiginda secime katilma dizeyi, oy davranisi vurgulandiginda secime katilma
diizeyinden yuksek olmaktadir (Bryan vd., 2011:12653, 12654). Biligsel sinirhiliklarin
anlasilmaya calisildigti noktada Etziani (2011)in yaklasimi o6nemli referans
noktalarindan biri olmaktadir. Etziani (2011) rasyonalitenin rasyonel ya da irrasyonel
olmak gibi iki degerli degiskenden 6te stirekli degisken olarak ele alinmasi gerektigini
belirtmektedir. Buna gore kisinin rasyonalite diizeyi, %92 rasyonel gibi, oransal olarak
ortaya koyulabilmektedir. Bu yolla bazi calismalarda %92 rasyonel davranan bireylerin
baska calismalarda neden %12 rasyonel davrandiginin, yani rasyonalitenin
belirleyicilerinin neler oldugunun degerlendirilmesi mtimktin olmaktadir. Rasyonaliteyi
oransal olarak degerlendirerek kamu politikalarinin etkinliginin arttirilabilecegi
Uzerinde durulmaktadir (Etziani, 2011:281-282).

Neoliberal teori 6ncultigiindeki bilgiye dayali politikalarin temel hareket noktasi;
bireylere daha fazla ve cok daha iyi bilgi sunuldugunda kendileri icin en iyi tercihleri
yapacaklari olmaktadir. Dolayisiyla bu tir politika aracinda devlet bireylere ve 6zellikle
tiketicilere bilgi sunmakta ve kendileri icin en iyi tercihte bulunmalarini beklemektedir.
Davranigsal iktisatcilara gore ise tek basina bilgi sunmak bireylerin arzulanan
davraniglar1 sergilemesine sebep olmamakta, cok fazla bilgi sunmanin istenmeyen
yayillma etkisine yol actigi belirtilmektedir. Davranissal kamu politikacilarina gére bu
tir politika aracinin etkinligi bilginin tird ve sunulma sekline baglhh olmaktadir.
Davranissal iktisatcilarin bilgiye dayali diirtme olarak ifade ettikleri ydntemle bilginin
dikkat cekici ve anlasilir olmasi adina; basit, gliclti ve standardize bir sekilde sunulmasi
gerektigi belirtilmektedir (Galizzi, 2017:419; Bhargava ve Lowenstein, 2015:398-399).

Bir diger kamu politikas: aracit olan finansal tesvik politikasinda; bireylere
gerceklestirdikleri davranissal degisiklik karsisinda parasal tesvik saglanmaktadir.
Iktisatcilarin sartli nakit transferi olarak adlandirdigi bu duruma sigaray: birakanlara
100 pound 6denmesi, ya da herhangi bir profesyonel gelisim kursunu tamamlayanlara
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50 pound 6denmesi 6rnek gosterilebilmektedir. Finansal tesvik politikasinin vergi veya
stibvansiyonla karistirilmamas: gerekmektedir. Vergi ve slibvansiyon araciligiyla da
davranis degisikliginin tesvik edilmesi planlanmakla beraber, buradaki tesvik miktari
piyasa fiyatlarina yansitilmaktadir. Davranigsal kamu politikalar1 kapsaminda;
davranigsaldan esinlenilmis finansal tesvik politikasinda ise bireylerin 6nyargilar1 goz
6ntinde bulundurularak tesvik politikalar: dizayn edilmektedir. Esasen bu ttir politikalar
dirtme uygulamalar1 olarak degerlendirilebilmektedir (Galizzi, 2017:420; Parke vd.,
2011:292-293).
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Davranissal kamu politikalar:1 acisindan 6nemli bir diger yaklasim davranissal
yayilmadir. Davranigsal yayilma; herhangi bir davranistaki degisimin, sonradan ortaya
cikan baska bir davranig Uzerindeki go6zlemlenebilir ve nedensel etkisi olarak
tanimlanmaktadir. Davranissal yayilmaya goére sulamaya sinirlandirma getirmeye iliskin
herhangi bir politika suyun muhafaza edilmesinin yani sira geri déntstime duyarl
davranis kalibinin gelistirilmesine de yol a¢maktadir. Davranissal yayilmanin kamu
politikalar: acisindan 6nemi; politika yapici tarafindan yapilan ki¢ctik bir mtidahalenin
birden cok davranis degisikligine yol acmasi, dolayisiyla arzu edilen tim davranissal
degisikliklerin maliyet etkin bir bicimde gerceklesiyor olmasidir (Galizzi ve Whitmarsh,
2019:1-2).

Davranissal iktisadin kamu politikalarindaki rolti ve bugtinkti modern htiktimet
diizenlemeleri refah devletin oOzgtrlikct ataerkil devlete dontisimi Uzerinden
degerlendirilebilmektedir. Ataerkil yaklasim; refah diizeyini arttirmak adina kisilerin
secim Ozgurliklerinin kisitlanabilmesi anlayisina dayanmaktadir. Bireylerin kendileri
icin en iyi olani belirleme yeteneginin zayif oldugu ve konuya héakim birilerinin bu
noktada bireye yardim etmesi gerektigi tizerinden hareket edilmektedir. Davranissal
kamu politikalari ile kisilerin secim 6zgtrliklerinin kisitlanmasi kadar sert bir uygulama
yapilmamaktadir. Se¢im 6zgurlikleri kisitlanmaksizin, kendileri i¢in en iyi olam tercih
etme konusunda sinirl rasyonel bireylere destek verilmektedir. Devlet yalnizca bireyin
secim yapacag: alan: sekillendirmekte ama son karari bireyin kendisine birakmaktadir.
Sekillendirme esnasinda da cerceveleme etkisi gibi, bireysel yanliliklardan
yararlanmaktadir. Bu yeni 6zglurltik¢ti ataerkil devlet yaklasiminda sizin ic¢in en iyisini
biz biliriz mottosu, sizin en iyisini dUstinmenize ve secmenize yardim edebiliriz’ e
dontismektedir (Kapeliushnikov, 2015: 82, 89,91; Ekonomi Bakanligi, 2018: 84; Arad
ve Rubinstein, 2018:312). Hagman vd. (2015) durtmeyi; bireyi destekleyen dirtme ve
toplumu destekleyen dirtme olmak tizere ikiye ayirmaktadir. Bireyi destekleyen dtiirtme
yaklasiminda daha 6nce belirtildigi tizere bireyler kendileri i¢in en iyi tercihi se¢meye
yonlendirilmekte ve irrasyonel davranislar sergilemekten alikoyulmaktadir. Bu tur
durtme anlayis1 6zgtrliket paternalist devletin miidahale tarzina karsilik gelmektedir.
Toplumu destekleyen dirtme yaklasiminda ise bireyler kendileri icin iyi olandan ziyade,
toplum acisindan iyi olan secenege yoOnlendirilmektedir. Bireyleri otomatik olarak
bagista bulunma secenegine dahil etme ve kendilerine arzu ettiklerinde bagis
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yapmaktan vazgecme hakki tanimaya iliskin bir dtrtme uygulamasi toplumu
destekleyen dirtmeye 6rnek olusturmaktadir. Bu tir bir dirtme uygulamasi bireyin
fayda maksimizasyonunu saglamayabilirken toplumun fayda maksimizasyonunu
saglamakta ve toplumu bireyin 6ntine koymaktadir. Buradan hareketle etkin bir
davranigsal kamu politikasinin 6zgurlikct paternalistik devlet anlayisinin yani sira
toplumu destekleyen durtme yaklasimini da bilnyesinde barindirmas: O6nem
kazanmaktadir (Hagman vd.,2015:440-442)

4. Diinya’da ve Tiirkiye’de Davranissal Kamu Politikalar:1 Uygulamalar1 ve
Davranissal Kamu Politikasinin Degerlendirilmesi

Davranissal yaklasimlarin kamu politikalarina uygulanmasi dinyada ve
Turkiye’de her gecen giin yayginlasmaktadir. Hiktimetler var olan kamu politikalari
yerine ya da var olan kamu politikalarinin tamamlayicisi olarak davranigsal yaklasimlar:
kullanmakta olup bu yolla birey davranislarini politika hedeflerine uygun bicime
dontstirmeyi hedeflemektedir. Bircok tlkede, yasal duzenlenmelerde ve kamu
kuruluslarinin faaliyetlerinde davranigssal ilkelerden yararlanilmakta, ¢cogu zaman
htktmetin destek ve yonlendirmesiyle davranissal i¢ gort takimlar1 kurulmaktadir.
Ingiltere daha davranissal i¢c gérti takimini kurmadan, tiiketici ve rekabet kanunun
yurtttilmesinden sorumlu Adil Ticaret Ofisi calismalarinda davranissal ilkelerden
yararlanmaya baslamistir. 2010 yiinda da Ingiltere'nin Kabine Isleri Baskanlig
Orgutlenmesi icerisinde yer alan Davranigsal i¢c gérti Takimi kurulmustur. Davranissal
Ic gorti Takimi tic temel hedef tizerinden hareket etmektedir. Bunlar; en azindan iki
temel politika alaninin déntsttrilmesi, Ingiliz Hiikiimeti politikalarinda davranissal
yaklasimlarin yayginlastirilmas: ve bu esnada ortaya cikan maliyetin on katinin geri
kazanilmasidir. Davranigssal kamu politikalarinda iki temel yoénlendirici prensip
Uzerinden hareket edilmektedir. Bunlar; Thalern dirtme yaklasiminda da Uzerinde
durdugu pozitif sosyal etki yaratilmasi ve davranigssal muidahalelerin etkilerinin
degerlendirilmesidir. Davranigsal muidahalelerin etkilerini degerlendirmek adina
rastgele kontrolli deneyler yapilmaktadir (Benartzi vd., 2017:1041; Matjasko vd.,
2016:14-15).

Davranissal I¢ gérii takimi gerceklestirdigi deneyler sonucunda; kamu saghgi,
istihdam, vergi kacirmay1 6nleme, ttketici politikalari, cezalar1 6deme, enerji koruma ve
bagis konularindaki davranissal muidahalelerde basar1 saglanabilecegini ortaya
koymaktadir (Sanders vd., 2018:145). Bireylerin bireysel emeklilik sistemine otomatik
olarak dahil edildigi ve sistemden ayrilmanin ekstra basvuru gerektirdigi uygulama ile
2012 yili itibariyle, Ingiltere’de calisan yaklasik bes milyon kisinin daha emeklilik icin
tasarruf etmeye baslamasi davranissal mudahalelerin  basarisina  6rnek
olusturmaktadir. 2016 yili itibariyle Ingiltere’de otomatik katilim sistemi bircok calisma
alaninda yaygin hale gelmistir. Kticliik isletmeler ve hatta bakicilar ve temizlikciler gibi
ginu birlik calisanlar bile otomatik katilim sistemine dahil olmaktadir (Halpern ve
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Sanders, 2016:54). Davranissal I¢ gorti Takimi’nin ¢alismalarinin yani sira 2013 yilinda
Ingiltere’de finansal hizmetlerin dtizenlenmesi adina Finansal Yuriitme Otoritesi
kurulmustur. Otoritenin faaliyet ve dtizenlemelerinde davranissal ilkeler etkili
olmaktadir. Buna gore otorite; davranissal yaklasimlardan yararlanarak firma
davraniglarini degerlendirmekte, politika kurallarini olusturma ve rehberlik
faaliyetlerinde bulunmakta ve musteriler ile iletisimi yeniden dizenlemektedir (Lunn,
2914: 32).
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Ingiltere’nin Davranissal I¢ gérti Takimi ayni zamanda davranissal kamu
politikalarina iliskin diger tilkelerde gerceklestirilen programlara da destek vermektedir.
Ornegin; Davranigsal I¢ gorti Takiminin énciliigiinde Kosta Rika Cumhuriyeti ve
Polonya’da vergi uyumu programi gerceklestirilmistir. Program kapsaminda Kosta
Rika’da; vergi dairesinde e-posta adresi ve Uc¢lUnci sahis bilgileri bulunan 12.515
firmadan kontrol grubunda yer alanlara herhangi bir hatirlatma maili gobnderilmezken,
deney gruplarindan birine davranigsal hatirlatma maili génderilmis, diger gruba ise
davranigsal hatirlatma mailinin yani sira bir baska firmanin islemlerine iliskin detayl
bilgi sunulmustur. Neticede davranissal hatirlatma e-postalari vergi beyannamelerini
%11,5ten %32,5’e yukseltirken, hatirlatma mailine ek olarak bir baska firmanin
islemlerine iliskin detayl bilgi verildiginde ise vergi beyanname orani %34’e ¢ikmistir.
Polonya’da gerceklestirilen vergi uyumu programi kapsaminda ise Lubuskie ve
Wielkoposkie boélgelerinde yer alan 31929 vergi mukellefinden bazilarina hicbir
hatirlatma yazis1 gonderilmemisken, bir kismina Polonya vergi dairesinin resmi
hatirlatma yazisi, bir kismina da davranissal yaklasimlardan hareketle olusturulan
hatirlatma yazis1 génderilmistir. Sonucta davranigsal hatirlatma yazisi1 vergi 6deme
diizeyini %17 oraninda arttirirken, Polonya vergi dairesinin hatirlatma yazisit %8
oraninda arttirmistir (BIT, 2016:9, 67-69).

Ingiltere Davranissal I¢ gérti Takimi’nin (DIT) en etkili kiiresel ortagi Giineydogu
Avustralya Boélgesi HuktUmeti'dir. Bu ortaklik cercevesinde DIT 2012 yilhi itibariyle;
Basbakanlik birimi ve Kabine’nin kendi Davranissal I¢ gérti Birimi'ni kurmasina
yardimci olmaktadir. Giineydogu Avustralya Bélgesi Davranissal I¢ gérti Birimi ile
yaptiklar1 calismalara; FITBIT takipcilerinin giinliik aktivitelerine iliskin kisisel bilgi
sunma yoluyla takipcilerin glnlik aktivite miktarinin arttirilmasi 6rnek
gosterilebilmektedir. Buna gore 6zellikle daha az gtinltik aktivite yapanlarda, kisiye 6zel
bilgilendirme yoluyla genel bilgilendirme s6z konusu oldugundaki 1800 adim sayisini
2646’yva cikarmak mimkuin olmaktadir (BIT, 2016: 77-78).

Davranigsal kamu politikalar: baglaminda ABD degerlendirildiginde; ABD’ in 2009
yilinda kredi karti yasasi ve sonrasinda uygun bakim yasasinin dtizenlenmesinde
davranisgsal yaklasimlar: temel aldigr gortilmektedir. Uygun bakim yasasi kapsaminda
ABD’nin saglik bakim hizmetlerinde reform yapilmasi planlanmaktadir. Bu kapsamda
davranigsal ilkelerden yararlanilarak besin ve enerji ile alakali tirtin etiketlemelerinde
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diizenlemeler yapilmakta, emeklilik planlamasi ve egitim planlamasi ile alakali tirtin
aciklamalar: dizenlenmekte, ttketicilerin tercihlerini iyilestirmek adina ttiketiciye 6zel
bilgi sunulmakta, sosyal glvenlik o6demelerini arttirmaya yoénelik yeni metot
gelistirilmekte ve isyeri temelli emeklilik plani diizenlenmektedir (Lunn, 2014: 26). Ayn1i
zamanda davranissal kamu politikalarina yonelik olarak, 2015 yilinda ABD’de Sosyal ve
Davranis Bilimleri ekibi kurulmustur. Ekibin calismalari; dtstk gelir diizeyine sahip
ailelere cocuk egitimi, sagliga uygun davranig gelistirme ve aile ici siddete yonelik
olmaktadir (Ly ve Soman, 2013: 14). Ayn1 yil yayinlanan kanun htikmutnde kararname
ile federal kurumlar davranigsal yaklasimlari programlarina dahil etmektedir. ABD
Yoénetim ve Btitce Dairesi, devlet kurumlarini distk maliyetle federal politika ve
programlarin  etkinligini arttiracak  mudahaleleri deneyimleme konusunda
yonlendirmektedir. ABD Ulusal Saglik Enstittisi davranis degistirme biriminin
gelisimini desteklemis olup bu noktada davranissal iktisat temelli mtidahalelere 6ncelik
verilmektedir (OECD, 2017: 23-24; Matjasko vd., 2016: 14; Codagnono vd., 2014:51).

Benzer bicimde; ABD Tarim Bakanligi cocuk beslenmesine yoénelik Cornell
Davranigsal Iktisat Merkezini kurmustur. Merkez aracilifiyla cocuklarin beslenmesi ve
davranigsal iktisada yonelik arastirmalarin yayginlastirilmasina énctlik edilmektedir.
Bu baglamda cocuklarin okullarda daha saglikli gidalarn ttiketmesini tesvik etmeye
yonelik calismalar gerceklestirilmektedir. Iktisatcilarla sosyal psikologlarin bir arada
yuaruttikleri calismalarda bireylerin tercih streclerinde; Grtinlerin sunulus seklinden,
karar verme sUrecinde ne kadar caba harcamak zorunda olduklarindan, tercih
esnasindaki tesviklerden ve gorsel ve duyusal isaretlerden etkilendikleri ortaya
koyulmaktadir. Bu baglamda cocuklara kantinde sunulan baslangictaki ttketim
secenegi icerisine az yagh stttin koyulmasi, salata barinin cocuklarin stirekli gectigi
yolun Uizerine kurulmasi gibi uygulamalarla saglikli gidalarin ttiketiminin arttirilmasi
uygulamalar: yapilmaktadir (Ly ve Soman, 2013: 14; Guthrie, 2019).

Turkiye de kamu politikalarinda davranissal ilkelere basvurmakta ve davranissal
kamu politikas1 uygulayan ulkeler arasinda yer almaktadir. Bu baglamda
gerceklestirilen en 6nemli kurumsal adim 2018 tarihinde Ekonomi Bakanligi’na bagh
Ihracat Genel Mudurliigti biinyesinde Davranissal Kamu politikalar1 ve Yeni Nesil
Teknolojiler Dairesi kurulmasidir. Daire; Ekonomi Bakanligi’nin ihracata yonelik devlet
destekleri hakkinda farkindalik yaratilmasi ve ihracata yo6nelik devlet destegine
basvuran firma sayisinin arttirilmasi ile Ekonomi Bakanlhg tarafindan saglanan
ihracata yonelik devlet destekleri kapsaminda firmalarin eksik belge tamamlama
sUrelerinin kisaltilmasina yonelik rastgele kontrol deneylerine dayali calismalar
yapmistir. Calisma sonuclarina iliskin verilere tam olarak ulasilamamakla birlikte,
bakanligin 6n calisma bulgular: davranissal mtidahalelerin etkinligini destekler nitelikte
olmaktadir. (Ekonomi Bakanligi, 2018:21,108-123).
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Tuarkiye’de ayni zamanda; TEPAV ve Dlinya Bankas: isbirligiyle kadinlarin emek
piyasasindaki dezavantajli konumlarini azaltmay: ve sosyo duygusal becerilerin igveren
tercihine etkisinin ve sosyo duygusal becerilerin dikkate alinmasinda cinsiyetler arasi
esitligin bulunup bulunmadiginin tespit edilmesini amaclayan deneysel calismalar
yapilmaktadir. Orman Su Isleri Bakanliginin énctiligtinde 23 milyon vatandasa
Cumhurbaskani’nin kendi el yazisi ve imzasiyla génderilen ve devletin agaclandirma
konusundaki cabalarini rakamlarla anlatan mektup ve beraberinde goénderilen ve
vatandaslara kendilerine de sorumluluk verildigi duygusunu uyandiran karacam
tohumu; cevreye yonelik davranigsal kamu politikalarina 6rnek olusturmaktadir. Ayni
zamanda 2017 yilindan itibaren uygulanan bireysel emeklilik otomatik katilim sistemi;
varsayllan secenekler yontemi kullanilarak gerceklestirilen davranigssal kamu
politikalarina 6rnek olusturmaktadir. Sisteme dahil edilen 7,5 milyon kisiden 3,9
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milyonunun sistemde kalmis olmasi 6nemli bir basar1 gostergesi sayilmaktadir
(Ekonomi Bakanligi, 2018:123-128). Aydin Buyulksehir Belediyesi Ulasim ve Daire
Baskanligi’'nin projesi ile Aydin’da yaya gecitleri ti¢ boyutlu bi¢cimde boyanmis ve bu yolla
sUrtculerin hizlarinin duéstridlmesi saglanmistir. Ayni zamanda bireyleri merdiven
kullanmaya tesvik etmek amaciyla Izmir metrosunda her bir basamaga merdiven
kullanilmasi durumunda harcanacak kalori miktar1 yazilmistir. izmir ve Aydin’da
gerceklestirilen uygulamalar; yerel duzeydeki davranigsal politika 6rneklerini
olusturmaktadir (Erdogan ve Karagdl, 2019; Altintas ve Mercan, 2019: 45). Neticede
ABD, Ingiltere ve Turkiye disinda Avustralya, Kanada, italya, Danimarka, Fransa,
Almanya, Hollanda, Singapur, Hindistan, Meksika, Endonezya, Katar, Kenya, Kuveyt,
Israil, Isvec, Yeni Zelanda, Cin, Brezilya, Jamaica, Birlesik Arap Kralligi, irlanda gibi
ulkeler de davranissal kamu politikalarina bagvurmaktadir. Zamanla davranissal kamu
politikalar: ktiresel dlcekte yayginlagsmaktadir. 2018 yili itibariyle dlinya genelinde en az
202 kamu kurulusu kamu politikalarinda davranissal i¢ géruilere basvurmaktadir (Zeina
vd, 2018:7; Halpern ve Sanders, 2016: 62).

Ulkeler DIT’ in énctuiltigiinde kurduklar1 davranissal i¢ gérti birimleri araciligiyla
kamu politikalarin1 doéntstirtirken, uluslararast kuruluslar da bu strece eslik
etmektedir. 2009 yilinda Avrupa Komisyonu ttiketici haklar1 yénergesinde; rastgele
atanilan sec¢eneklerin tiiketici tizerindeki etkisini géz éntinde bulundurmaktadir. 2010
yilinda Saglik ve Tuketici Genel Mudurltigl, perakende yatirim hizmetlerinde ttiketici
kararlarina y6nelik calismasinda; cesitli yatirim secenekleri arasinda tercihte bulunma
durumundaki ttiketici tercihlerini gézlemlemektedir. Biligsel yanliliklar: referans alan
calisma sonucunda; tirtinlere iliskin bilgilerin basitlestirilmesi ve standartlastirilmasinin
farkli Girtinler arasindaki tercih strecinin etkinligini arttirdigi ortaya koyulmaktadir.
Calismanin basarili olmasi ile beraber Avrupa Komisyonu, davranissal calismalarin
gerceklestirilmesine iliskin cerceve sozlesmesi hazirlamakta, bu yolla davranissal i¢
gorulerin AB’nin politika yapim stirecinde uygulanmasi kolaylastirilmis olmaktadir (Del
Balzo,2015: 17). 2012 yih itibariyle Avrupa Komisyonu davranigsal deneylerden
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yararlanarak politika seceneklerini degerlendirmekte ve test etmektedir. Avrupa
Komisyonu Ortak Arastirmalar Merkezi'ne baghh Ongérii ve Davranissal I¢ gérii Birimi
kurulmustur. Davranmigsal I¢ gérti Birimi'nin 2016 yili degerlendirmesine gore
davranigsal politika girisimleri genellikle; rekabet, tiiketicinin korunmasi, istihdam,
enerji, cevre, saglik, finans, vergilendirme ve ulasim alanlarinda olup btittin AB ve EFTA
tlkelerini kapsamaktadir (OECD, 2017: 18; Codagnono vd., 2014:52)

Diinya Bankasi da Kiiresel I¢ gorti girisimi kapsaminda takim kurmus olup, DB
politikalarina davranigssal yaklasimlari entegre etmektedir. 2015 yilinda yayinlanan
Dtinya Kalkinma Raporu’nda; yoksulluk doénglstnt kirma, istihdami arttirma ve
cocuklarin asilanma dlzeyini arttirmada davranissal politikalarin etkinligi
degerlendirilmektedir (Shankar ve Foster, 2016:2). Dlinya Bankas1 davranigsal kamu
politikas1 uygulayan TtUlke oOrneklerinden hareketle davranis biliminin kamu
politikalarina uyarlanmasina iliskin olarak; yapilandirilmis yaklasim ve organik ve
insana dayali yaklasim olmak tuzere iki temel yaklasim tUzerinde durmaktadir.
Yapilandirilmis yaklasimda kurum icerisinde konu ile alakali bir birim veya takim
kurulmakta ve o kurumun organizasyon yapisinin bir parcasi olmaktadir. Avustralya
Huktimetine baghh Davranissal lIktisat Takimi yapilandirilmis yaklasima 6&rnek
olusturmaktadir. Organik ve insana dayali yaklasimda ise herhangi bir dis ortagin
destegi olsun ya da olmasin kurum icerisinde calisan bireyler davranigsal
mudahalelerde bulunmaktadir. Singapur’daki Sosyal ve Aile Kalkinma Bakanlig da bu
yaklasima oOrnek olusturmaktadir (Zeina vd., 2018:7). Birlesmis Milletler Kalkinma
Programi, OECD ve Dtinya Ekonomik Forumu da politika olusturma strecinde
davranigsal ve deneysel yaklasimlardan yararlanan uluslararas: kuruluslar arasinda yer
almaktadir. Bu uluslararasi kuruluslar; dogrudan yatirimlar, zirve toplantilari, 6rnek
uygulamalar ve yayinlar araciligiyla 6zellikle Orta ve Latin Amerika, Orta ve Dogu Avrupa
Afrika ve Gliney Asya ulkelerinde davranissal politikalar1 yayginlastirmaktadir (Halpern
ve Sanders, 2016: 62). Davranigsal kamu politikalarinin diinya genelinde yaygin hale
gelmesinde; UNICEF, USAID, Duinya Bankasi, IMF gibi uluslararas: kalkinma
kurumlari, uluslararasi sivil toplum kuruluslari, yardim kuruluslari, yar1 kamusal
kurumlar ve uluslararasi firmalar etkili olmaktadir. 2018 yili itibariyle yalnizca Ingiltere
Davranissal I¢ goérti Takimi bircok tilkede 780’den fazla projeye imza atmakta ve en az
400 tane rastgele kontrol deneyi yapmaktadir (BIT, 2018:7).

Hali hazirdaki calismanin smirliligi  dolayisiyla c¢ok kuctuk bir kismu
detaylandirilmakla birlikte buglin; vergi borcunun o6denmesi, el yikamanin tesvik
edilmesi, HIV/AIDS’in o6nlenmesi, asilama programlari, bagista bulunma, sitmayi
onleme, saglikli hamilelik girisimi, giibre kullanimi, genclerin yetkilendirilmesi, bebek
emzirme duzeyinin yukseltilmesi, kanser hastalarina erken teshis yapilabilmesi,
emeklilik tasarrufu, kolluk kuvveti reformu, otomatiklestirilmis banka tasarrufu,
okullarda siddetin 6nlenmesi, egitimi ve becerisi ylksek Ogretmenlerin kirsal alanda
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calismalarinin tesvik edilmesi, Ttuberktloz ile mucadele edilmesi, enerji tasarrufu,
bor¢larin geri 6denmesi ve organ bagist gibi bircok alanda arzu edilen sonuclara
ulasmada davranigsal i¢ gériilere basvurulmaktadir (Whitehead vd., 2014: 23, 24, 27,
28, 29; BIT, 2018). Davranissal yaklasimlar nasil uygulaniyor sorusunun cevabi da
ulkelere gore farklilik gostermektedir. Bazi birimler politikanin olusturulmasindan
uygulama strecine kadarki sUreclerin tamaminda davranigssal yaklasimlardan
yararlanirken, bazilari politika tercihi asamasindaki varsayimlarin degerlendirilme
stirecinde davranissal yaklasimlara basvurmaktadir. Bazi birimlerse deneysel
yaklasimlara basvurarak, rastgele kontrol deneyleri, saha deneyleri ve dogal deneyler
ltzerinden kamu politikalarina davranigsal boyut kazandirmaktadir (Zeina vd., 2018:8).
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Dunyadaki davranissal kamu politikas1 uygulamalarindan yola c¢ikarak;
davranigsal kamu politikalarinin kamu politikalarinin etki alanini genislettigi ve es
zamanli olarak da maliyet azalisina yol actig1 ortaya koyulabilmektedir. Geleneksel kamu
politikalari, daha soyut ve idealize edilmis kosullardaki rasyonel ve aracsal tercihleri
temel almakta iken davranissal kamu politikalar1 gercek hayata iligkin faktoérleri goz
6ntnde bulundurmaktadir. Bu durum davranissal kamu politikalar1 araciligiyla kamu
politikalarinin etki alaninin genislemesine neden olmaktadir (Kuehnhanss, 2019: 15).
Gercek hayata iliskin faktoérleri ve bu baglamda bireylerin tercih stirecindeki yanlhliklar:
ve kisa yollar1 gbz éntinde bulundurmasinin yani sira, uygulanan politikanin etkinligini
rastgele kontrol gruplar1 araciligiyla test etmesi ve diger politika araclariyla birlikte
rahatlikla kullanilabiliyor olmasi; davranissal kamu politikalarini yenilik¢i politikalar
kategorisine dahil etmektedir (Tummers, vd., 2015:10).

5. Sonuc¢

Kamu politikalari genel olarak, toplum refahini iyilestirmek adina devletin koymus
oldugu kanunlar, diizenleyici tedbirler ve mtidahaleler olarak tanimlanmaktadir. Kamu
politikalarinin basarist gercek birey davranis ve tercihlerinin anlasilmasina bagh
olmaktadir. Tktisadi bireyin aksine bireyler gercek hayatta kendilerine uzun vadede refah
saglayacak tercih ve davranislarda bulunamamaktadir. Bunda; Kahnemanin da
belirttigi tizere bireylerin tercih etme durumunda kaldiklarinda genellikle otomatik
distinme yéntemini kullanmalar etkili olmaktadir. Ayni zamanda bireyler atalete yenik
dismekte, aliskanliklarina takilip kalmakta ve surekli ertelemektedir. Buradan
hareketle kamu politikalarinin insan dogasinin karmasik yapisini referans almasi
oldukca o6nem tasimaktadir. Karmasik insan dogasina dayali birey davranislar
genellikle bilin¢ disi, otomatik ve duygu odakli olmaktadir. Dolayisiyla uygulanacak
kamu politikalarinin maddi tesvik ve yasaklardan ziyade bilincaltini diirtme, akranlar:
araciligiyla ikna etme ve toplumsal pazarlama gibi davranigsal yéntemlere dayali
olmasinin daha etkili olacagi dustnutlmektedir.

Thaler'in caktirmadan doénUstirtici secim mimari kavramindan ilham alan
davranissal kamu politikalar1 araciligiyla; birey davranislarini yonlendirmeye ve
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istenilen sonuclara ulagsmaya katki saglamanin yani sira, daha gercekci ve etkili politika
ve programlar olusturulmaktadir. Ayni zamanda davranissal yaklasimlar toplum yanlisi
davranislarin gelistirilmesine 6n ayak olmaktadir. Nitekim Hagman vd. (2015) etkin bir
davranigssal kamu politikasinin toplumsal ¢ikari 6n plana alan toplumu destekleyici
durtme yaklasimini da blinyesinde barindirmasi gerektigi vurgusu tizerinden bu yargiy:
desteklemektedir. Burada 6nemli olanin; kamu politikas: tasarimini gerceklestirenlerin
herhangi bir grubun cikarindan ziyade toplumsal ¢ikari 6n planda tutmay: hedeflemesi
oldugu dustnulmektedir.

Davranissal yaklasimlarin kamu politikalarina entegre edilmesi stirecinde kamu
politikas1 uygulayicilar1 da Gayer ve Viscusi (2015)in belirtmis oldugu bilissel
yanhliklarinin farkina varmaktadir. Bu yolla uygulanacak politika ve programlarin
etkinligini azaltma riski yaratan dtstnce yapilari ve yanliliklarin 6éntine gecilmis
olmaktadir. Caktirmadan birey davranislarinin yénlendirilmesinin etik boyutuna iliskin
tartismalar devam etmekle birlikte, tilke ve uluslararas: kuruluslarin uygulamalarindan
yola cikilarak dustk maliyetle toplumsal refah: arttirmada davranigsal kamu
politikalarinin yaygin kamu politikast uygulamalarindan daha etkin olacagl
distntlmektedir. Nitekim daha 6nce bahsedildigi tizere Kosta Rika Cumhuriyeti ve
Polonya’da vergi uyumu programi kapsaminda bireylere davranigsal hatirlatma
yazilarinin goénderilmesi ve hatirlatma yazilarinda diger firmalara iliskin bilgilerin
verilmesi yoluyla vergi beyannamesi ve vergi 6deme oranlarinin davranissal hatirlatma
yazisinin goénderilmedigi durumdan daha fazla arttirilmis olmasit bu dustncenin
dayanak noktalarindan birini olusturmaktadir. Ayrica Ekonomi Bakanligi'na bagh
Davranissal Kamu politikalar1 ve Yeni Nesil Teknolojiler Dairesi tarafindan rastgele
kontrol deneylerine dayali calismalar davranigsal mudahalelerin etkinligini
desteklemektedir.

Bundan sonraki sUrecte davranigsal kamu politikalarinin etki alaninin
genislemeye devam edecegi diistintilmektedir. Bu noktada Ttrkiye’nin de bu stirece ayak
uydurmasi ve davranissal kamu politikalarinin kapsamini genisletmesi ve yayginligini
arttirmas1 gerekmektedir. Buna gore egitim, saglk, yesil enerji kullaniminin tesvik
edilmesi, trafik probleminin c¢6ztlmesi, vergi 6demenin tesvik edilmesi, obezitenin
azaltilmasi, fiziksel aktivite sayisinin arttirilmasi, saglik kontrollerinin dtzenli
yapilmasinin tesvik edilmesi, el yikama aliskanliginin kazandirilmasi, organ bagisinin
arttirllmasi, egitimde nicelik ve nitelik artigi, issizligin azaltilmasi, girisimciligin
o6zendirilmesi gibi bircok alanda davranissal politikalarin olusturulmas: gerektigi
distntlmektedir. Bu kapsamda Ekonomi Bakanlig disindaki bakanliklarin da
kendilerine 6zgli davranigsal kamu politikas: birimlerinin kurulmas: gerekmektedir.
Hofstede’nin Kulttirel Boyutlar Teorisi'ne goére Tuirkiye kolektivist toplum yapisina sahip
ulke konumundadir. Buradan hareketle 6zellikle Turkiye’de; akranlari araciligiyla ikna
etme gibi sosyal olarak konumlandirilmis dirtme yaklasimlarinin arzu edilen uzun
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vadeli davranis degisikligine ulagsmada etkili olacagi diistintilmektedir. Ancak yine de
sosyal olarak konumlandirilmis dirtme yaklasimi ve diger davranissal yaklasimlarin
etkinliginin test edilmesine yoOnelik birden cok rastgele kontrol deneyleri ile 6n
arastirmanin yapilmasi gerekmektedir. Bu baglamda alana yo6nelik calisma yapan
akademisyenler ve arastirmacilarla politikay1 gelistirecek ve pratikte uygulayacak olan
kurumlarin bir araya gelerek ortak bir calisma yapmas: O6nem kazanmaktadir.
Turkiye’de Ekonomi Bakanligi'na bagli Davranigsal Kamu Politikalar: ve Yeni Nesil
Teknolojiler Dairesi o6ncultiginde “Nudge Bootcamp” adiyla farkli Universitelerde
diizenlenen calistaylar bu ttir calismalara érnek olusturmaktadir.

2020, 4 (1), 237-262
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