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EDİTÖRDEN

Hitit İlahiyat Dergisi Yeni Sayı: Cilt 20 Sayı 3
İslami Sigortacılık ve Finans Özel Sayısı

Değerli Araştırmacılar ve Okurlar,

Hitit İlahiyat Dergisi “İslamî Sigortacılık ve Finans” özel sayısını sizlere 
sunmaktan büyük sevinç ve mutluluk duyarız. 

25-27 Mart 2021 tarihlerinde Hitit Üniversitesi himayesinde Hitit Üni-
versitesi İslam Ekonomisi ve Finansı Uygulama ve Araştırma Merkezi (HİSE-
FAM), Hitit Üniversitesi İlahiyat Fakültesi ve Hitit İlahiyat Dergisi tarafından 
“Uluslararası İslamî Sigortacılık ve Finans” sempozyumu beş ülkeden bilim 
insanlarının katılımıyla  düzenlendi. 

Geçmiş tecrübelerden yola çıkarak İslami sigortacılığın ve finans sistem-
lerinin uygulamada karşılaştıkları sorunların yanı sıra bu İslamî sistemlerin 
dünya ekonomi sistemindeki yeri, önemi ve geleceğine dair perspektifler 
sunma amacı taşıyan sempozyumda ilmî alanda boşlukları gideren nitelikli 
bildiriler sunuldu. Bu bildirilerden yayımlanmak üzere dergimize makaleler 
gönderildi. 

Bu makalelerden on üçü, dergimizin yayın süreçlerinden geçerek iki ha-
kemin olumlu cevap vermesi ve süreçleri başarıyla tamamlaması sebebiyle bu 
sayıda yayınlanması yayın kurulu tarafından uygun görüldü ve araştırmacı 
ve okurların istifadesine sunuldu. 

Periyodik olarak yılda iki defa yayın yapan dergimiz bu özel sayı ile 
bilimsel faaliyetlere paydaş ve yayımcı olarak katkı sağlamaktadır. Bundan 
sonraki yıllarda da problematik konularda bu özel sayıya yenilerini eklemek 
hedeflerimiz arasındadır.  

Bu özel sayıda yayım süreçlerini en iyi şekilde yürüten ve her sayıda 
daha iyi olmak için gayret gösteren dergi ekibine; ayrıca yazarlara, hakemle-
re/panelistlere, dergimize her türlü katkı sağlayan ve takip eden tüm paydaş-
larımıza teşekkür ediyorum.

Nitelikli ve başarılı çalışmalarla dolu gelecek sayılarımızda buluşmak 
üzere…

Öğr. Gör. Dr. Abdullah ÇAKIR

Editör
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 FROM EDITOR

The Latest Issue of Hitit Theology Jornal: Volume 20 Issue 3
Special Issue of Islamic Insurance and Finance

Dear Researchers & Readers, 

We are greatly happy to present to you the special issue of Hitit Theology 
Journal in “Islamic Insurance and Finance”.

On 25-27 March 2021, under the auspices of Hitit University, hitit Univer-
sity Islamic Economics and Finance Application and Research Center (HISE-
FAM), Hitit Theology Faculty and Hitit Theology Journal organized the “In-
ternational Islamic Insurance and Finance” symposium with the participation 
of scientists from five countries.

The papers addressing gaps in the scientific field were presented in the 
symposium that presenting perspectives on the place, importance and future 
of Islamic insurance and financial systems in the world economic system as 
well as the problems they face in practice was aimed.  Some articles were sent 
to our journal for publication from these papers.

Thirteen of these articles were approved by the editorial board due to the 
positive response of the two reviewers through the publication processes of 
our journal and the successful completion of the processes.

Our journal, which periodically publishes twice a year, contributes to 
scientific works and activities as a stakeholder and publisher with this special 
issue. In the years to come, we would like to add new special issues on prob-
lematic topics.

I would like to take this opportunity to thank the jornal team of this spe-
cial issue, who carries out the publishing processes in the best way and stri-
ves to get better in each issue, also the authors, reviewers/panelists, all our 
stakeholders who contributed and followed all kinds of contributions to our 
journal.

See you in our future issues with many qualified and successful works…

Lect. Dr. Abdullah ÇAKIR

Editor
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Investigation of Causality Relations Between Developments in Par-
ticipation Banking and Economic Growth in Turkey: Toda-Yama-

moto Approach

Abstract
The contribution and impact of developments in banking and finance to 

economic growth has been discussed in the literature for many years and va-
rious empirical analyzes are made regarding this. Four different theoretical 
approaches have been developed on the subject, which are stated as suppl-
y-oriented, demand-driven, interdependence and neutrality hypothesis. The 
analyzes carried out to test these theoretical approaches give different results 
due to different conditions. For this reason, an agreed approach has not been 
formed. However, the general trend is that financial development and deepe-
ning have some effects on economic growth. Islamic banks, which are desc-
ribed as alternative or complementary, operating in the financial sector, are 
likely to yield similar results.

It is observed that empirical studies that examine the effects of develop-
ments in the field of participation banking on economic growth in Turkey 
have started to gain importance especially in recent years. The period range 
dealt with in these studies generally covers time series data starting from the 
2000s. It is noteworthy that the variables taken into account in this type of 
bank are mostly deposits collected and loans granted. In addition to these, it 
was tested whether variables such as total assets, own funds, net operating 
profits have a significant relationship on economic growth. In these studies, 
which tests such as Johansen cointegration, ARDL boundary test, Vector error 
correction models (VECM) and Granger causality, it has been investigated 
whether there is a short / long-term relationship and causality between the de-
velopments in participation banking and economic growth. According to the 
results obtained, again, the general trend is that the developments in the par-
ticipation banking field have a positive effect on economic growth and there 
is a causal relationship between them. It can be easily said that these types of 
banks in Turkey are still in the development phase and that the restructuring 
in this area will contribute to sustainable economic growth.

Considering the empirical studies that examine the relationship between 
the developments in Islamic banking and economic growth on the basis of 
other country and country groups, it is seen that the literature has started to 
take shape in recent years. Studies on countries such as Malaysia, Indonesia, 
and Pakistan, where activities in Islamic banking are concentrated, are gaining 
weight. In these studies, the short / long term effects of the total loans, which 
are mostly granted, on the GDP and the causality relations are examined. Si-
milar to the findings obtained in Turkey, meaningful relationships have been 



3Hitit Theology Journal   Volume: 20   Issue:3

Türkiye’de Katılım Bankacılığı Alanındaki Gelişmeler

determined that the activities in the field of Islamic banking have a share in 
economic growth. In this respect, studies on Turkey and other countries give 
almost compatible results. The increase in activities in Islamic banking and 
the effort to gain a significant place in financial development necessitate the 
examination and questioning of the effects of these types of banks in every 
field. In this respect, it is expected that the activities in the field of Islamic ban-
king will become increasingly popular among the fields of study.

It should be noted that the literature on the effects of Islamic banking 
activities on economic growth compared to traditional banks is much more 
recent. Studies based on the effects of its activities in Turkey are extremely 
limited. It is expected that this study, conducted in the case of Turkey, will 
contribute to this gap in the literature. The aim of this study is to examine the 
causality relationship between funds collected and loans granted in Turkey 
between 2010 and 2020, representing the developments in the field of Islamic 
banking, with economic growth. For this, Toda-Yamamoto causality test was 
used, which allows analysis according to all kinds of stationarity levels of the 
series among various causality tests, and the findings obtained were interp-
reted.

According to the findings obtained from the Toda-Yamamoto causality 
test, the existence of a one-way causality from total consumer loans to GDP 
was determined. However, no causality relationship could be determined 
between real person participation accounts and GDP. Considering that the 
weighted variable used to represent the developments in Islamic banking in 
the literature is “total loans offered to the private sector and consumers”, the 
existence of causality from the total consumer loans identified in the study to 
GDP is shows the effect of consumer loans on economic growth.

Keywords: Economic Growth, Banking and Finance, Islamic Banking, Partic-
ipation Banking, Toda-Yamamoto Causality Test.

JEL Classification: B22, C22, E31.

Türkiye’de Katılım Bankacılığı Alanındaki Gelişmeler ile Ekono-
mik Büyüme Arasındaki Nedensellik İlişkilerinin İncelenmesi: To-

da-Yamamoto Yaklaşımı

Öz
Bankacılık ve finans alanındaki gelişmelerin ekonomik büyümeye katkı 

ve etkisi literatürde uzun yıllardır tartışılmakta ve bununla ilgili çeşitli ampi-
rik analizler yapılmaktadır. Konu ile ilgili şimdiye kadar arz odaklı, talep kay-
naklı, karşılıklı bağımlılık ve tarafsızlık hipotezi olarak belirtilen dört farklı 
teorik yaklaşım geliştirilmiştir. Bu teorik yaklaşımların test edilmesi amacıyla 
yapılan analizler, farklı koşullar gereği farklı neticeler vermektedir. Bu neden-
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le üzerinde mutabık kalınan bir yaklaşım oluşmamıştır. Ancak genel eğilim 
finansal gelişme ve derinleşmenin ekonomik büyüme üzerinde birtakım etki-
ler bıraktığı yönündedir. Finans sektörü içerisinde faaliyet yürüten alternatif 
veya tamamlayıcı olarak ifade edilen İslami bankaların da benzer sonuçlar 
vermesi muhtemeldir. 

Türkiye’de katılım bankacılığı alanındaki gelişmelerin ekonomik büyü-
me üzerindeki etkisini inceleyen ampirik çalışmaların özellikle son yıllar-
da ağırlık kazanmaya başlandığı görülmektedir. Bu çalışmalarda ele alınan 
dönem aralığını, genellikle 2000’li yıllardan başlayan zaman serisi verileri 
kapsamaktadır. Bu banka türünde dikkate alınan değişkenlerin çoğunlukla 
toplanan mevduatlar ve kullandırılan krediler şeklinde olduğu dikkat çek-
mektedir. Bunların yanında toplam aktifler, özkaynaklar, net faaliyet karları 
gibi değişkenlerin de ekonomik büyüme üzerinde anlamlı bir ilişkisinin olup 
olmadığı test edilmiştir. Johansen eşbütünleşme, ARDL sınır testi, Vektör hata 
düzeltme modelleri (VECM) ve Granger nedensellik gibi testlerin yapıldığı 
bu çalışmalarda katılım bankacılığı alanındaki gelişmeler ile ekonomik bü-
yüme arasında kısa/uzun dönemli ilişkinin ve nedenselliğin olup olmadığı 
araştırılmıştır. Elde edilen sonuçlarda yine genel eğilimin katılım bankacılığı 
alanındaki gelişmelerin ekonomik büyüme üzerinde pozitif bir etkisinin ve 
aralarında nedensellik ilişkisinin olduğu yönündedir. Türkiye’de bu banka 
türlerinin henüz gelişme evresinde oldukları ve bu alandaki yapılandırma-
ların sürdürülebilir ekonomik büyümeye katkı sağlayacağı rahatlıkla söyle-
nebilir.

İslami bankacılık alanındaki gelişmeler ile ekonomik büyüme ilişkisi-
nin diğer ülke ve ülke grupları baz alınarak incelendiği ampirik çalışmalar 
dikkate alındığında da literatürün son yıllarda şekillenmeye başlandığı gö-
rülmektedir. Genellikle İslami bankacılık alanındaki faaliyetlerin yoğunlaş-
tığı Malezya, Endonezya, Pakistan gibi ülkeler üzerine yapılan araştırmalar 
ağırlık kazanmaktadır. Yine bu çalışmalarda çoğunlukla kullandırılan toplam 
kredilerin GSYH üzerindeki kısa/uzun dönem etkileri, nedensellik ilişkileri 
incelenmektedir. Türkiye’de elde edilen bulgulara benzer olarak İslami ban-
kacılık alanındaki faaliyetlerin ekonomik büyümede payının olduğuna dair 
anlamlı ilişkiler tespit edilmiştir. Bu yönüyle Türkiye ve diğer ülke üzerine 
yapılan araştırmalar hemen hemen birbirleriyle uyumlu sonuçlar vermekte-
dir. İslami bankacılık alanındaki faaliyetlerin artması ve finansal gelişim içe-
risinde kayda değer bir yer edinme çabası, bu banka türlerinin etkilerinin her 
alanda incelenmesi ve sorgulanmasını gerekli kılmaktadır. Bu yönüyle İslami 
bankacılık alanındaki faaliyetlerin giderek popüler çalışma alanları içerisinde 
yer alması beklenmektedir. 
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Geleneksel bankalarla kıyaslandığında İslami bankacılık alanındaki faa-
liyetlerin ekonomik büyüme üzerindeki etkilerine dair literatürün çok daha 
yeni olduğunu söylemek gerekir. Türkiye’deki faaliyetlerinin etkilerini temel 
alan çalışmalar ise son derece sınırlıdır. Türkiye örneğinde yapılan bu çalış-
manın literatürdeki bu boşluğa katkı sağlaması beklenmektedir. Bu doğrultu-
da yapılan çalışmanın amacı, Türkiye’de 2010 ile 2020 yılları arasında İslami 
bankacılık alanındaki gelişmeleri temsilen toplanan fonlar ve kullandırılan 
kredilerin ekonomik büyüme ile nedensellik ilişkisini incelemektir. Bunun 
için çeşitli nedensellik testleri içerisinde serilerin her türlü durağanlık düzey-
lerine göre analiz yapma imkânı tanıyan Toda-Yamamoto nedensellik testi 
kullanılmış ve elde edilen bulgular yorumlanmıştır. 

Toda-Yamamoto nedensellik testinden elde edilen bulgulara göre toplam 
tüketici kredilerinden GSYH’ya doğru tek yönlü bir nedenselliğin varlığı tes-
pit edilmiştir. Ancak gerçek kişi katılım hesapları ile GSYH arasında herhangi 
bir nedensellik ilişkisi belirlenememiştir. Literatürde İslami bankacılık ala-
nındaki gelişmeleri temsilen kullanılan ağırlıklı değişkenin “özel sektöre ve 
tüketicilere sunulan toplam krediler” olduğu dikkate alınırsa çalışmada tes-
pit edilmiş olan toplam tüketici kredilerinden GSYH’ya doğru nedenselliğin 
varlığı, Türkiye’de katılım bankaları tarafından konut, araç, ihtiyaç ve diğer 
amaçlarla kullandırılan tüketici kredilerinin ekonomik büyüme üzerindeki 
etkisini göstermektedir. 

Anahtar Kelimeler: Ekonomik Büyüme, Bankacılık ve Finans, İslami 
Bankacılık, Katılım Bankacılığı, Toda-Yamamoto Nedensellik Testi.

JEL Sınıflaması: B22, C22, E31.

Giriş
İslami bankacılık teorisi, İslami bankaların düzen ve işleyişinde Kuran 

tarafından temellendirilen İslami öğretilerin esas alınması gerektiği fikrine 
dayanmaktadır. İslami bankacılığın öncelikli hedefi, İslami öğretilerin en 
önemlilerinden biri olan faiz yasağı ilkesi üzerine bir finansal sistem inşa et-
mektir. Bu nedenle İslami bankacılıkla ilgili teorik çalışmalara yön veren esas 
ilke, faiz yasağına karşılık ticaretin ve kârın teşvik edilmesidir (Yazdan, 2012). 
Warde (2000), «İslami finans kurumlarının, amaç ve işlemlerinde Kuran il-
kelerine dayandıklarını, böylelikle bu tür meşguliyetleri olmayan geleneksel 
kurumlardan ayrı tutulduklarını» ifade etmiştir. Bu kurumların amaçlarını, 
«ribadan (geniş anlamıyla haksız artış anlamında) ve garardan (belirsizlik, 
risk, spekülasyon) kaçınılması; helal (dini olarak izin verilen) faaliyetlere 
odaklanma; daha genel olarak adalet arayışı, diğer etik ve dini hedefler» şek-
linde sıralamıştır. 



6 Hitit İlahiyat Dergisi   Cilt: 20   Sayı:3

Ömer Fazıl EMEK

İslami finans için seçilmesi gereken iki tercihten biri, «risk paylaşım 
felsefesidir». Borç veren, önceden belirlenmiş ve sabit bir orandaki getiriyi 
garanti ettiğinden borç alan karşısında orantısız bir konuma geçmekte; bu 
yönüyle sömürücü, sosyo-ekonomik anlamda verimsiz ve savurgan olarak 
görülmektedirler. Bu durumun önüne geçmek için borç veren kişi, borcun 
riskine katılmalı, kendisine kar zarar ortaklığı şeklinde bir finansman modeli 
sunulmalıdır. Tercih edilmesi gereken diğer bir finans türü ise ekonomik ve 
sosyal kalkınmanın sağlanmasına yönelik bir takım özel ve duyarlı faaliyetle-
ri destekleyen toplum odaklı bir finans modeli şeklidir (Warde, 2000). İslami 
bankalar, finansman tarzlarına etik ve ahlaki değerleri dâhil etmekte, proje 
seçiminde bu hususları göz önünde bulundurmakta; İslam dininin yasak-
ladığı bir dizi yiyecek, içecek ve faaliyetleri içeren sektörlerin finansmanını 
sağlayan konum içerisinde yer almamaktadırlar. Bu sektörlerin -her ne kadar 
kârlı iş kolları olsa da- uzun vadede yüksek ekonomik ve sosyal maliyete ne-
den oldukları düşünülmektedir (Goaied ve Sassi, 2010). Bu özelliğiyle İslami 
finans, etik finans kapsamına girmekte, finansal kararların toplum üzerinde-
ki etkileri ile ilgilenmekte ve etik açıdan duyarlı yatırımcıları çekmektedir. 
İslami finans nihayetinde, fon sağlayıcıları (yatırımcılar) ve fon kullanıcıları 
(girişimciler) arasında risk paylaşımını gerektiren ortaklık ve işbirliği ilkesi 
üzerine kurulan bir sistemdir. Reel ekonomi ile bağlantılı işlemleri teşvik et-
mekte, toplum için ahlaki olmayan ve zararlı işlemlerin finansmanını yap-
maktan kaçınmaktadır (Tabash ve Dhankar, 2014). Benzer şekilde Farahani 
(2013), «İslami bankacılıkta, finansal işlemlere dâhil olan ortakların bir giri-
şimin riskini, kâr veya zararını paylaştıklarını, önceden belirlenmiş bir getiri 
elde edemeyeceğini; bu nedenle amacı, hissedarların servetini maksimize et-
mek olan geleneksel bankalardan temel olarak ayrıştıklarını,” Daly ve Frikha 
(2016)’de «faizle uğraşmanın önemli olduğu ve paranın bir emtia olarak alınıp 
satıldığı klasik bankacılığın aksine İslami bankacılığın, reel varlığa dayanan 
faizsiz bir bankacılık sistemi olduğunu, bu sistemdeki risklerin ortaklık, müş-
terek mülkiyet, kiralama ve satış ilkesine göre borç veren ve borç alan arasın-
da paylaşıldığını» belirtmiştir.

İslami bankacılık alanındaki gelişmelerin özellikle son yıllarda yoğunlaş-
tığı ve pek çok iktisatçı tarafından ekonomik kalkınma sürecindeki gelişimine 
dikkat çekildiği açık bir şekilde görülmektedir (Farahani, 2013; Goaied ve Sas-
si, 2010; Rafay, 2017; Tabash ve Dhankar, 2014; Yazdan, 2012; Özdemir ve As-
lan, 2018). Farahani (2013), başlangıçta Müslümanların ihtiyaçlarını gidermek 
amacıyla ortaya çıkan İslami bankacılığın, bankacılık ve finans sektöründe en 
iyi büyüme rakamlarını yakalayan alanlardan bir haline geldiğini, Goaied ve 
Sassi (2010), son yıllarda İslami bankacılık adıyla yeni bir finans endüstrisinin 
türediğini ve bu banka türlerinin dünyanın her yerinde gelişim gösterdiğini, 
yüksek ve beklenmedik büyüme oranları kaydettiğini, Rafay (2017), modern 
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anlamda İslami bankacılık ve finansın son 40-50 yıl içindeki gelişiminin ola-
ğanüstü seviyelerde olduğunu ve bu endüstrideki faaliyetlerinin katlanarak 
dünya çapında geliştiğini, Tabash ve Dhankar (2014), İslami bankacılığın son 
yıllarda önemli ölçüde büyüme sergilediğini, Yazdan (2012), geleneksel ban-
kacılığın alternatifi veya tamamlayıcısı olarak görülen İslami bankacılığın son 
yıllarda gerek Müslüman gerekse Müslüman olmayan ülkelerde yaygınlaş-
tığını ve yüksek büyüme oranlarına ulaştığını, Özdemir ve Aslan (2018), ge-
nellikle postkolonyal Müslüman ülkelerde, hem modern hayatın reel beklen-
tilerine hem de İslami değerlere uyumlu İslami bir ekonomik sistem kurma 
fikrinin ortaya çıktığını, ayrıca İslami ekonomik modelin işlevsel bir birimi 
olarak kabul edilen İslami finans ile ilgili entellektüel çabaların yoğunlaşma-
ya başladığı 1950›li yıllardan günümüze değin İslami finans ve bankacılığın 
olağanüstü bir gelişme gösterdiğini ifade etmişlerdir.

1963 yılında düşük gelirli grupların birikimlerinden kâr zarar paylaşımı 
esasına göre getiri elde etmek amacıyla ilk kez Mısır›da denemesi yapılan 
İslami bankaların kuruluş ve gelişiminde, 1975 yılında S. Arabistan›ın Cidde 
şehrinde kurulan “İslam Kalkınma Bankası” kritik bir dönüm noktası olmuş-
tur. Ardından Mısır Faisal İslam Bankası (1977), Sudan Faysal İslam Bankası 
(1977), Ürdün Faysal İslam Bankası (1978), Ürdün İslam Bankası (1978), Bah-
reyn İslam Bankası (1979) ve 1978›de gayrimüslim bir ülkede (Lüksemburg) 
ilk faizsiz banka gibi bir dizi önemli İslami bankaların ortaya çıktığı; 1980 ile 
2000 yılları arasında ise Citigroup, HSBC, Deutsche Bank, UBS ve Standard 
Chartered Bank›ın başını çektiği uluslararası ticari bankaların bünyelerinde 
İslami ilkeler doğrultusunda faaliyet gösteren birimlerin açıldığı görülmek-
tedir (Özdemir ve Aslan, 2018).  Goaied ve Sassi (2010), «son 30 yılda yüz-
de 10›u aşan yıllık büyüme oranlarıyla karakterize edilen İslami bankaların 
başarısını gören uluslararası bankacılık kurumları bu fırsatı yakalamak için 
kendi İslami birimlerini, pencerelerini ve şubelerini kurduklarını» belirtmiş-
tir. 2000›li yıllar ise İslami bankacılığın Müslüman ülkelerde artan ürün çe-
şitliliği ve sermaye birikimi ile küresel piyasalardan giderek daha fazla pay 
aldığı dönemdir. Ayrıca 11 Eylül 2001›de yaşanan terör saldırısından sonra 
başta ABD›de olmak üzere batılı ülkelerde yaşayan Müslüman yatırımcıların 
paralarını İslami bankalara taşıması, İslami bankacılığın faaliyetlerini geliştir-
mesindeki dönüm noktalarından bir diğeridir (Özdemir ve Aslan, 2018).

2007 yılı ve sonrası küresel piyasaların kredi sıkışıklığı ve bankacılık 
krizleri ise mali ve finansal istikrar konusundaki tartışmaların açılmasına, ge-
leneksel bankacılığa alternatif ve tamamlayıcı olarak nitelenmeye başlanan 
İslami bankacılık faaliyetlerinin yoğun olarak gündeme gelmesine, islami 
bankaların her alanda tanınma fırsatı yakalamasına yol açmıştır (Rafay, 2017). 
Tabash ve Dhankar (2014), 2008 küresel finansal ve mali krizde dünya çapın-
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daki pek çok geleneksel bankanın zorluk çektiğini aksine İslami bankaların 
krizden büyük ölçüde izole edildiğini vurgulamıştır. Bunun nedenini, gele-
neksel bankaları olumsuz yönde etkileyen ve krizin sebeplerinden biri olarak 
gösterilen çeşitli araç türlerinin İslami ilkeler doğrultusunda yasaklanmasına; 
yine bu ülkeler tarafından yönlendirilen yüksek korumalı operasyonel ortam-
larının varlığına bağlamıştır. Nihayetinde İslami finans ve bankacılık sektörü, 
2009-2013 yılları arasındaki kriz koşulları içerisinde bile yıllık yüzde 17›lik 
büyüme oranına ulaşmıştır (Watkins, 2020). 

İslami finans kuruluşları günümüzde dünya çapında yaklaşık 75 ülkede 
faaliyet sürdürmekte, yalnızca Müslüman ülkelerde değil aynı zamanda ABD 
ve Avrupa gibi batılı ülkelerde büyüyen niş pazarlar olmaya devam etmek-
tedirler. Bu kurumlar, ticari ve yatırım bankaları, varlık yönetim, leasing ve 
sigorta şirketlerine; murabaha, mudaraba, muşaraka, sukuk, tekafül, selem, 
istisna, icara, karz-ı hasen gibi İslami finansal prensipler altında geliştirilmiş 
farklı finansal enstrümanlara ve geniş bir ürün portföyüne sahiptir. Küresel 
İslami Finans Raporu’na (2020) göre 2019 yılında İslami finansal varlıkların 
değeri yüzde 14 artarak 2.88 trilyon dolar seviyesine ulaşmıştır. Kaydedilen 
bu rakam küresel krizden sonraki en yüksek büyüme oranıdır. 2024 yılında 
bu varlıkların 3.69 trilyon dolar olması beklenmektedir. Ayrıca raporda belir-
tilen hususlar şu şekilde özetlenmiştir: (i) 2.88 trilyon dolarlık İslami finan-
sal varlıkların 1.3 trilyon dolarını Körfez, 755 milyar dolarını Orta Doğu ve 
Kuzey Afrika (MENA) ve 685 milyar dolarını ise Güneydoğu Asya ülkeleri 
oluşturmaktadır. (ii) Malezya, Endonezya, Bahreyn, BAE ve S. Arabistan İs-
lami finans alanında dünyanın en gelişmiş ilk beş ülkesi konumundadır. (iii) 
Küresel İslami finansal varlıkların 1.99 trilyon dolarlık en büyük kısmı İslami 
bankacılık alanına aittir. Daha sonra ise sukuk piyasası gelmektedir.  Ayrı-
ca Watkins (2020), Covid-19 salgınının yaşandığı bu sıralarda İslami finans 
endüstrisinin geleneksel finans sektörüne kıyasla daha iyi bir performans 
gösterdiğini aktarmaktadır. Ancak Türkiye Katılım Bankaları Birliği Raporu 
(2019), tüm dünyayı etkisi altına alan Covid-19 salgını, her sektörde olduğu 
gibi bankacılık sektörünü de birtakım kanallarla olumsuz yönde etkilediğini 
kaydetmektedir. Türkiye›de ise 2005 yılında bankacılık kanunu kapsamın-
da faaliyet göstermeye başlayan katılım bankalarının, Türk bankacılık ve fi-
nans sektörü içerisindeki ağırlığı Dünya’daki gelişime benzer şekilde arttığı 
görülmektedir. 2005’den 2020 yılına kadarki aktif varlıklarının sektördeki 
payı 2,44’den 7,10’a, toplanan fonların gelişimi 2,44’den 9,13’e, kullandırılan 
fonların gelişimi 4,63’den 6,59’a, özkaynakların gelişimi 1,74’den 4,63’e, şube 
ve personel sayısı ise 5.740’dan 16.889’a yükselmiştir. 2010-2019 yılları arası 
GSYH içindeki aktif gelişimini yüzde 18›ler seviyesine çıkaran Türk banka-
cılık sektörü ve bu sektördeki payını artıran özel ve kamu sermayeli katılım 
bankaları, İslami finansal ürünler dâhil geniş ürün yelpazesi ile hizmet sun-
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makta, bankacılık alanındaki hemen hemen tüm alanlarda gelişimini sürdür-
meye devam etmektedir (TKKB, 2019). 

Bankacılık ve finans alanındaki gelişmelerin ekonomik büyümeye katkı 
ve etkisi literatürde uzun yıllardır tartışılmakta ve bununla ilgili çeşitli am-
pirik analizler yapılmaktadır. Konu ile ilgili şimdiye kadar arz odaklı, talep 
kaynaklı, karşılıklı bağımlılık ve tarafsızlık hipotezi olarak belirtilen dört 
farklı teorik yaklaşım geliştirilmiştir. Bu teorik yaklaşımların test edilmesi 
amacıyla yapılan analizler, farklı koşullar gereği farklı neticeler vermektedir. 
Bu nedenle üzerinde mutabık kalınan bir yaklaşım oluşmamıştır. Ancak genel 
eğilimin finansal gelişme ve derinleşmenin ekonomik büyüme üzerinde bir-
takım etkiler bıraktığı yönündedir. Finans sektörü içerisinde faaliyet yürüten 
alternatif veya tamamlayıcı olarak ifade edilen İslami bankaların da benzer 
sonuçlar vermesi muhtemeldir. Geleneksel bankalarla kıyaslandığında İslami 
bankacılık alanındaki faaliyetlerin ekonomik büyüme üzerindeki etkilerine 
dair literatürün çok daha yeni olduğunu söylemek gerekir. Türkiye›deki fa-
aliyetlerinin etkilerini temel alan çalışmalar ise son derece sınırlıdır. Önce-
likle Türkiye örneğinde yapılan bu çalışmanın literatürdeki bu boşluğa katkı 
sağlaması beklenmektedir. Bu doğrultuda yapılan çalışmanın amacı, Türki-
ye›de 2010 ile 2020 yılları arasında İslami bankacılık alanındaki gelişmeleri 
temsilen toplanan fonlar ve kullandırılan kredilerin ekonomik büyüme ile 
nedensellik ilişkisini incelemektir. Bunun için çeşitli nedensellik testleri içe-
risinde serilerin her türlü durağanlık düzeylerine göre analiz yapma imkânı 
tanıyan Toda-Yamamoto nedensellik testi kullanılmış ve elde edilen bulgular 
yorumlanmıştır. Çalışmanın ilk bölümünde konunun teorik ve ampirik özeti 
sunulmuş, akabinde çalışmanın veri ve metodolojisi hakkında bilgi verilerek 
analiz kısmına geçilmiştir. Yapılan ampirik çalışmadan elde edilen bulgular 
irdelenmiş ve bu bulgular sonuç kısmında tartışılmıştır.   

1. Literatür Özeti 
1.1. Teorik Çerçeve
Finansal kalkınma ve gelişmenin, ekonomik büyümenin belirleyicileri 

arasında sayılabileceğine dair literatürde geniş bir araştırma alanı oluşmuştur 
(Abduh ve Omar 2012; Kassim 2016; Tunay, 2016; Koçak, 2018). Schumpeter 
(1911, 1934), Robinson (1952), Patrick (1966), Hicks (1969), McKinnon (1973), 
Shaw (1973), King ve Levine (1993) gibi konu hakkındaki öncü araştırmacıla-
rın çalışmalarında finansal alandaki gelişmeler ile ekonomik büyüme arasın-
da bir ilişkinin varlığına yönelik genel eğilimin biçimlendiği görülmektedir. 
Ancak bu etkileşimin nedensellik yönü ile ilgili ortaya atılan bazı hipotez ve 
görüş ayrılıkları mevcuttur. Bunlardan ilki, Schumpeter (1911, 1934) tarafın-
dan temellendirilen ve arz odaklı “supply loading” olarak belirtilen hipotez-
dir. Buna göre finansal alandaki gelişmeler ekonomik büyümeye kaynaklık 
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etmektedir. Yeni iş sahaları ve farklı endüstrilerin geliştirilmesi finansal sis-
tem vasıtasıyla sağlanan kredilerle gerçekleşmektedir. Girişimciler ve yeni iş 
kolları için ihtiyaç duyulan sermayenin tahsisi, finansal kesim tarafından teş-
vik edilerek ekonomik büyümenin önü açılmış olur. İkincisi, Robinson (1952) 
tarafından ileri sürülen talep kaynaklı “demand following” hipotezdir. Bu 
yaklaşıma göre finansal kesimin gelişimi ve finansal hizmetlerdeki talep, reel 
sektördeki hareketliliğin bir sonucunda ortaya çıkmaktadır. Yani nedensellik 
ilişkisi, ekonomik büyümeden finansal kesime doğrudur. Üçüncüsü ise kar-
şılıklı bağımlılık veya çift yönlü nedensellik “bi-directional causal relations-
hip” diye adlandırılan hipotezdir. Bu fikre göre finansal sistem ve ekonomik 
büyüme birbirlerinden beslenmekte ve etkilenmektedir. Bu nedenle her ikisi 
de oluşan süreçten bağımsız değillerdir. Dördüncü ve son yaklaşım ise bu üç 
hipotezden tamamen ayrışmaktadır. Lucas (1988), finansal gelişmenin gerek-
siz ve abartılı bir şekilde ekonomik büyüme sürecine entegre edildiğini, bu iki 
değişken arasında herhangi bir ilişkinin olmadığını beyan etmiştir. Bu yakla-
şım, literatüre tarafsızlık hipotezi “neutrality hypothesis” olarak geçmiştir.  

1.2. Türkiye Üzerine Yapılan Ampirik Çalışmalar
Türkiye’de katılım bankacılığı alanındaki gelişmelerin ekonomik büyü-

me üzerindeki etkisini inceleyen ampirik çalışmaların özellikle son yıllar-
da ağırlık kazanmaya başlandığı görülmektedir. Bu çalışmalarda ele alınan 
dönem aralığını, genellikle 2000’li yıllardan başlayan zaman serisi verileri 
kapsamaktadır. Bu banka türünde dikkate alınan değişkenlerin çoğunlukla 
toplanan mevduatlar ve kullandırılan krediler şeklinde olduğu dikkat çek-
mektedir. Bunların yanında toplam aktifler, özkaynaklar, net faaliyet kârları 
gibi değişkenlerin de ekonomik büyüme üzerinde anlamlı bir ilişkisinin olup 
olmadığı test edilmiştir. Johansen eşbütünleşme, ARDL sınır testi, Vektör hata 
düzeltme modelleri (VECM) ve Granger nedensellik gibi testlerin yapıldığı bu 
çalışmalarda katılım bankacılığı alanındaki gelişmeler ile ekonomik büyüme 
arasında kısa/uzun dönemli ilişkinin ve nedenselliğin olup olmadığı araştırıl-
mıştır. Elde edilen sonuçlarda yine genel eğilim, katılım bankacılığı alanında-
ki gelişmelerin ekonomik büyüme üzerinde pozitif bir etkisinin ve aralarında 
nedensellik ilişkisinin olduğu yönündedir. Aşağıda özetleri yapılan tüm bu 
çalışmalardan bir kanaate varılmak gerekirse, Türkiye›de bu banka türlerinin 
henüz gelişme evresinde oldukları ve bu alandaki yapılandırmaların sürdü-
rülebilir ekonomik büyümeye katkı sağlayacağı rahatlıkla söylenebilir.

Kalaycı ve Tekin (2016), Türkiye’de 2002-2014 yılları arası katılım ban-
kacılığı alanındaki gelişmeler, doğrudan yabancı yatırımlar (DYY) ile ekono-
mik büyüme arasındaki ilişkileri incelemişlerdir. Modele alınan değişkenler, 
GSYH, doğrudan yabancı yatırımlar (DYY) ve katılım bankaları toplam mev-
duatlardır. Johansen eşbütünleşme analizine göre katılım fonları ile ekono-
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mik büyüme arasında uzun vadeli bir ilişkinin; Granger nedensellik testine 
göre katılım fonları ile ekonomik büyüme arasında çift yönlü bir nedenselli-
ğin varlığı belirlenmiştir. Bu bulgular, İslami bankacılık alanındaki gelişmele-
rin ekonomik büyümeye katkı sağladığını göstermektedir.

Jobarteh ve Ergeç (2017), Türkiye’de 2005-2015 yılları arası katılım ban-
kacılığı alanındaki gelişmeler ile ekonomik büyüme arasındaki ilişkiyi ince-
lemişlerdir. GSYH büyüme oranı, katılım bankaları mevduatları, tüketici ve 
özel sektöre kullandırılan krediler çalışmada kullanılan değişkenlerdir. Vek-
tör hata düzeltme modeline (VECM) dayalı nedensellik sonuçlarına göre ka-
tılım bankacılığı alanındaki gelişmelerden ekonomik büyümeye doğru hem 
kısa hem de uzun dönemli bir nedenselliğin varlığı belirlenmiştir. Katılım ve 
geleneksel bankalar arasında herhangi bir ayrım yapmadan finans alanındaki 
gelişmeler ile ekonomik büyüme arasında uzun dönemli çift yönlü bir ne-
densellik ilişkisi bulunmuştur. Ancak kısa vadeli bir nedensellik ilişkisi gö-
rülmemiştir. Gerek hane halkına gerekse özel sektöre kullandırılan kredilerin 
ekonomik büyümeye olumlu etkisinden dolayı katılım bankacılığı alanındaki 
faaliyetlere daha fazla teşviğin ve sektörde daha fazla deregülasyonun yapıl-
ması tavsiye edilmektedir.

Yüksel ve Canöz (2017), Türkiye’de 2005-2016 yılları arası katılım ban-
kacılığı alanındaki gelişmeler ile ekonomik büyüme ve endüstriyel kalkınma 
arasındaki ilişkiyi incelemişlerdir. GSYH büyüme oranı, toplam kredi mik-
tarı ve sanayi üretim endeksi modelde kullanılan değişkenlerdir. Granger 
nedensellik analizi sonuçları, Türkiye’de katılım bankacılığındaki gelişmeler 
ile ekonomik büyüme ve endüstriyel gelişme arasında bir nedenselliğin ol-
madığını göstermektedir. Bunun Türkiye’de katılım bankacılığı faaliyetleri-
nin finansal kesim içerisindeki payının henüz düşük seviyelerde olmasından 
kaynaklandığı belirtilmiştir.

Atici (2018), Türkiye’de 2008-2018 yılları arası katılım bankacılığı ala-
nındaki gelişmeler ile ekonomik büyüme arasındaki nedensellik ilişkisini 
incelemişlerdir. GSYH, toplanan fonlar ve özkaynaklar modelde kullanılan 
değişkenlerdir. Vektör hata düzeltme modeline (VECM) dayalı nedensellik 
sonuçlarına göre katılım bankacılığı alanındaki gelişmelerden ekonomik bü-
yümeye doğru uzun vadede tek yönlü nedenselliğin varlığı ancak kısa dö-
nemde böyle bir nedensellik ilişkisinin olmadığı görülmektedir. Bu bulgular 
katılım bankacılığının geleneksel bankacılığın önemli bir tamamlayıcısı oldu-
ğunu, ekonomik istikrarı sağlama adına olumlu bir potansiyel taşıdığını, bu 
alanda yapılacak kurumsal ve hukuksal düzenlemeler ile sürdürülebilir bü-
yümeye katkı sağlayacağını göstermektedir.     
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Koçak (2018), Türkiye’de 2005-2015 yılları arası İslami finans alanındaki 
gelişmeler ile ekonomik büyüme arasındaki ilişkiyi incelemiştir. GSYH, ser-
maye stoku, işgücü ve İslami bankalar tarafından özel sektöre verilen krediler 
model değişkenleri olarak kullanılmıştır. Hatemi-J yapısal kırılmalı eşbütün-
leşme test sonuçlarına göre ekonomik büyüme ile sermaye stoku, işgücü ve 
İslami bankalar tarafından özel sektöre verilen krediler arasında uzun dö-
nemli bir eşbütünleşme ilişkisi, ayrıca 2008 yılında küresel finans krizinden 
kaynaklı bir kırılmanın yaşandığı tespit edilmiştir. Dinamik en küçük kareler 
yöntemi ile elde edilen bulgulara göre ekonomik büyüme ile diğer tüm de-
ğişkenler arasındaki ilişkinin pozitif yönlü; İslami finansal gelişmeyi temsilen 
İslami bankalar tarafından özel sektöre verilen kredi değişkeni katsayısının 
0.156 olduğu görülmektedir. Kısa dönem nedensellik sonuçlarına göre GS-
YH’dan İslami bankalar tarafından özel sektöre verilen kredilere; uzun dö-
nemde ise İslami bankalar tarafından özel sektöre verilen kredilerden GSY-
H’ya doğru tek yönlü nedenselliğin varlığı belirlenmiştir. Bu bulgular, İslami 
finansal sistemin son yıllarda geliştiğini ve geleneksel bankalara göre küre-
sel krizlere karşı daha dayanıklı hale geldiğini göstermektedir. Ancak İslami 
alanda faaliyet gösteren bankalarda düşük karlılık oranları, riskten korunma, 
ölçeklerinin küçüklüğü ve İslami yorum farklılıkları gibi bir takım sorunların 
bulunduğu da bilinmektedir.

Çakar, Karataş ve Güngör (2018), Türkiye’de 2005-2016 yılları arası mer-
kez bankası, kalkınma ve yatırım bankaları, geleneksel bankalar ve katılım 
bankalarındaki toplam kredi hacmi ile ekonomik büyüme arasındaki ilişkiyi 
incelemişlerdir. Değişken olarak GSYH ve bu alandaki banka türlerinin kredi 
tutarları alınmıştır. Johansen eşbütünleşme analiz sonuçlarına göre yalnızca 
kalkınma ve yatırım bankaları ile ekonomik büyüme arasında uzun dönem-
li bir ilişki tespit edilirken, Granger nedensellik testine göre ise GSYH’dan 
katılım bankaları ve merkez bankası toplam kredi tutarlarına doğru, ayrıca 
kalkınma ve yatırım bankalarındaki kredi tutarlarından GSYH’ya doğru tek 
yönlü bir nedenselliğin varlığı belirlemiştir. 

Bozkurt, Altıntaş ve Yardımcıoğlu (2020), Türkiye’de 2005-2016 yılları 
arası geleneksel ve katılım bankacılığı alanındaki gelişmelerin ekonomik bü-
yüme üzerindeki etkisini incelemişlerdir. GSYH, geleneksel ve katılım banka-
ları tarafından özel sektöre kullandırılan kredilerden oluşan değişkenlerden 
bir model kurulmuştur. ARDL sınır testi yaklaşımından elde edilen bulgulara 
göre katılım bankacılığındaki gelişmeler ile ekonomik büyüme ilişkisinin “U”, 
geleneksel bankacılık alanındaki gelişmeler ile ekonomik büyüme ilişkisinin 
ise “ters-U” şeklinde olduğu belirlenmiştir. Katılım bankacılığının ekonomik 
büyüme üzerindeki olumlu etkisi belirli bir aşamadan sonra gerçekleşmeye 
başlarken geleneksel bankacılık alanındaki gelişmelerin ekonomik büyüme 
ile olan ilişkisi belirli bir eşik seviyeden sonra negatif yönlü olmaktadır. 
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Ergün (2020), Türkiye’de 2010-2020 yılları arası geleneksel, katılım, kal-
kınma ve yatırım bankalarındaki finansal gelişmeler ile ekonomik büyüme 
arasındaki ilişkiyi incelemiştir. GSYH, toplam aktifler, katılım bankaları ta-
rafından kullandırılan fonlar, diğer banka türleri tarafından verilen krediler, 
net faaliyet kâr/zararı modelin değişkenleri olarak alınmıştır. ARDL sınır testi 
sonuçlarına göre her üç bankacılık türünde de tüm bağımsız değişkenler ile 
ekonomik büyüme arasında uzun dönemli bir ilişkinin olduğu tespit edilmiş-
tir. Ülke ekonomisinin lokomotifi olan bankacılık sektörünün ekonominin 
gelişiminde kilit bir rol üstlendiği elde edilen ampirik bulgular tarafından 
desteklenmektedir. 

1.3. Yabancı Ülke ve Ülke Grupları Üzerine Yapılan Ampirik 
Çalışmalar

İslami bankacılık alanındaki gelişmeler ile ekonomik büyüme ilişkisinin 
diğer ülke ve ülke grupları baz alınarak incelendiği ampirik çalışmalar dikka-
te alındığında da literatürün son yıllarda şekillenmeye başlandığı görülmek-
tedir. Genellikle İslami bankacılık alanındaki faaliyetlerin yoğunlaştığı Ma-
lezya, Endonezya, Pakistan gibi ülkeler üzerine yapılan araştırmalar ağırlık 
kazanmaktadır. Yine bu çalışmalarda çoğunlukla kullandırılan toplam kredi-
lerin GSYH üzerindeki kısa/uzun dönem etkileri, nedensellik ilişkileri ince-
lenmektedir. Türkiye’de elde edilen bulgulara benzer olarak İslami bankacılık 
alanındaki faaliyetlerin ekonomik büyümede payının olduğuna dair anlamlı 
ilişkiler tespit edilmiştir. Bu yönüyle Türkiye ve diğer ülke/ülkeler üzerine 
yapılan araştırmalar hemen hemen birbirleriyle uyumlu sonuçlar vermekte-
dir. İslami bankacılık alanındaki faaliyetlerin artması ve finansal gelişim içe-
risinde kayda değer bir yer edinme çabası, bu banka türlerinin etkilerinin her 
alanda incelenmesi ve sorgulanmasını gerekli kılmaktadır. Bu yönüyle İslami 
bankacılık alanındaki faaliyetlerin giderek popüler çalışma alanları içerisinde 
yerine alması beklenmektedir. Yapılan bu değerlendirmeler tablo 1’de özeti 
sunulan çalışmalara dayandırılmaktadır.
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Tablo 1: Ekonomik Büyüme ile İslami (Katılım) Bankacılığı İlişkisine Dair Yapılan Am-
pirik Çalışma Özetleri
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Kaynak: Çalışma ile ilgili kaynaklardan derlenerek hazırlanmıştır.
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2. Veri, Data ve Metodoloji
Çalışmada katılım bankacılığı alanındaki finansal gelişmeleri temsilen, 

toplam tüketici kredileri ve gerçek kişi katılma hesaplarına ait veriler kul-
lanılmıştır. 2010’un ilk ve 2020 yılının ikinci çeyreğinden oluşan bu veriler, 
Türkiye Katılım Bankaları Birliği (TKKB) tarafından tutulan istatistiki bilgi-
lerden elde edilmiştir. Toplam tüketici kredileri: konut, taşıt, ihtiyaç ve diğer 
kredilerden oluşmaktadır. Konut kredileri, tüketici kredileri içindeki payı en 
yüksek olanıdır. Gerçek kişi katılma hesapları ise ticari olmayan gerçek kişi-
lerden toplanan fonlardır. Ekonomik büyümeyi temsilen GSYH değişkenine 
ait veriler ise Türkiye İstatistik Kurumu’ndan (TÜİK) alınmıştır. Değişkenlere 
ait üçer aylık logaritması alınmış verilerin grafiği aşağıdaki şekil 1, şekil 2 ve 
şekil 3’te gösterilmiştir. Katılım bankacılığı alanındaki gelişmeler ile ekono-
mik büyüme arasındaki nedensellik ilişkisini belirlemek amacıyla öncelikle 
değişkenlerin durağanlık düzeylerini belirlemek için birim kök testleri uygu-
lanmış, daha sonra Toda-Yamamoto nedensellik analizi yapılmıştır.

Şekil 1: 2010:1-2020:2 Gayri Safi Yurt İçi Hasıla Değişkenine Ait Verilerin Grafiği
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Şekil 2: 2010:1-2020:2 Toplam Tüketici Kredileri Değişkenine Ait Verilerin Grafiği

Şekil 3: 2010:1-2020:2 Gerçek Kişi Katılma Hesabı Değişkenine Ait Verilerin Grafiği
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2.1. Birim Kök Testleri: ADF ve PP
Ekonometrik modellerde tahminleme yapabilmek veya değişkenler ara-

sında herhangi bir nedenselliğin varlığını belirlemek için öncelikle serilerin 
durağan olup olmadıklarının anlaşılması gerekmektedir. Durağan olmayan 
serilerden elde edilen bulgularda sahte regresyon sorununun çıkma ihtima-
line karşılık durağanlık analizlerinin yapılması tahminlemenin doğruluğu 
adına oldukça önemlidir. Zaman serilerinin her birine ayrı ayrı durağanlık 
testleri uygulanmasına imkân tanıyan pek çok birim kök testi geliştirilmiş 
olmasına rağmen aralarında yaygın kullanılanı, genişletilmiş Dickey, Fuller 
(1981) ve Phillips, Perron (1988) geleneksel birim kök testleridir. Bu bağlam-
da çalışmada belirlenen GSYH, toplam tüketici kredileri, personel sayısı, net 
faaliyet karı, gerçek kişi katılma hesapları değişkenlerinin durağan olup ol-
madıklarının tespiti için genişletilmiş Dickey, Fuller (1981) ve Phillips, Perron 
(1988) birim kök testleri yapılmış ve tablo 2› deki sonuçlar elde edilmiştir.

Tablo 2: Birim Kök Test Sonuçları 

Gecikme uzunlukları Schwarz bilgi kriterine göre belirlenmiştir. ***,**,*  sırasıyla%10, %5 
,%1 düzeylerine karşılık gelmektedir.

Tablo 2’den elde edilen GSYH ve gerçek kişi katılma hesapları (GKKH) 
serilerinin genişletilmiş DF ve PP birim kök testi sonuçlarına göre düzeyde 
sıfır hipotezini reddetmediği yani durağan olmadıkları, ilk farklarının alına-
rak yüzde 99 güven aralığında durağan hale geldikleri, toplam tüketici kre-
dileri (TTK) serisinin genişletilmiş DF birim kök testi sonuçlarına göre dü-
zeyde sıfır hipotezini reddettiği, yüzde 90 güven aralığında durağan olduğu, 
PP birim kök testi sonuçlarına göre ise düzeyde sıfır hipotezini reddetmediği 
yani durağan olmadığı, ilk farkının alınarak yüzde 95 ve 99 güven aralığında 
durağan hale geldiği görülmektedir. Özet olarak bazı değişkenlerin düzeyde 
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durağan oldukları -I(0)- bazılarının ise ilk farkta durağan hale -I(1)- geldikleri 
anlaşılmaktadır. Bu durumda serilerin durağan olma koşulunun sağlanması-
nı gerekli kılan Granger (1969) nedensellik testine karşılık serilerde durağan-
lık şartı aramayan Toda-Yamamoto nedensellik testinin modelde kullanılması 
daha uygun bir tercih olacaktır.

2.2. Toda-Yamamoto Nedensellik Analizi
Granger (1969) nedensellik testi, serilere uygulanan birim kök testi so-

nuçlarına göre serilerin ilk farklarının alınarak durağan hale getirilmesini şart 
koşmaktadır. Toda-Yamamoto (1995) ise serilerin birim kök içerip içermedi-
ğine bakmaksızın serileri modele dâhil ederek geliştirilmiş bir nedensellik 
analizi yapılmasına imkân tanımaktadır. Toda-Yamamoto nedensellik testine 
göre serilerin seviye değerleri ile bir VAR modeli oluşturulması öngörülür. 
VAR modeli kurulurken modelin optimum gecikme uzunluğuna “p”, seri-
lerin durağan olma seviyelerinden en büyüğünün “k” eklenmesiyle model 
“p+k” ile güncellenmiş olur. Bunun için GSYH, toplam tüketici kredileri ve 
gerçek kişi katılma hesaplarına serilerinin durağanlık seviyelerinin en büyü-
ğü, yine serilerin gecikme uzunluklarına eklenerek model aşağıdaki gibi ku-
rulmuş olur.    
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Denklem 1,2 ve 3’e göre oluşturulan modelde, LR test istatistiği, son tah-
min hata (FPE), Akaike (AIC), Schwarz (SIC) ve Hannan-Quinn (HQ) bilgi 
kriterlerine göre seçilen uygun gecikme uzunluğu 1 olarak belirlenmiştir 
(Tablo 3). 

Tablo 3: GSYH, Toplam Tüketici Kredileri ve Gerçek Kişi Katılma Hesapları için Gecik-
me Uzunluklarının Belirlenmesi

GSYH, toplam tüketici kredileri ve gerçek kişi katılma hesaplarına uygu-
lanan birim kök testi neticesinde serilerin durağanlık seviyelerinin en büyüğü 
olan p=1, yine serilerin 1 olarak belirlenen gecikme uzunluklarına eklenerek 
p(1)+k(1)=2’ye yani k+dmax’a ulaşılır. VAR modeline dışsal değişkenlerin ge-
cikmeleri 2. k+dmax=2 dereceye kadar eklenir ve böylece ulaşılan VAR mode-
linden aşağıdaki sonuçlar elde edilir (Mert ve Çağlar, 2019).  
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Tablo 4: Toda-Yamamoto Nedensellik Sonuçları
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Tablo 4’e göre toplam tüketici kredilerinden GSYH’ya doğru yüzde 95 
güven aralığında tek yönlü bir nedenselliğin varlığı ancak diğer tüm değiş-
kenler arasında herhangi bir nedensellik ilişkisinin olmadığı tespit edilmiştir. 
Bu sonuçlar katılım bankaları tarafından kullandırılan kredilerin ekonomik 
büyüme üzerinde etkili olduğunu ancak toplanan fonların benzer şekilde 
etki göstermediğini ayrıca ekonomik büyümenin katılım bankacılığı alanın-
daki gelişmelerin bir nedeni olmadığını göstermektedir. Yine elde edilen bu 
bulgular, Schumpeter (1911, 1934) tarafından temellendirilen ve arz odaklı 
“supply loading” olarak belirtilen hipotezi, Türkiye’de katılım bankaları öze-
linde destekler niteliktedir.

Sonuç
El-Din (2020), kökleri çok eski tarihlere uzanan bankacılığın, özellikle sa-

nayi devrimindeki büyük çaplı üretim sürecinin başlamasına ve buna önayak 
olan Neoklasik girişimci tipinin ortaya çıkmasına kaynaklık etmesi, modern 
bankacılığın gelişimindeki tarihsel dönüm noktalarından biri olduğunu ifade 
etmiştir. Bu dönemde seri üretimin ve bunun gerçekleşmesi için finansma-
na ihtiyaç duyan girişimcinin fonlanmasında bankalara büyük iş düşmesi, 
aynı zamanda bu bankaları sistemin vazgeçilmez bir parçası haline getirmiş-
tir. Ekonomik büyümenin tarihsel süreç içerisinde sanayi devrimi ile ivme 
kazanması ve bankacılığın bu süreç içerisindeki önemi, iktisat yazınında fi-
nansal gelişmeler ile ekonomik büyüme arasındaki ilişkiye dair tartışmaların 
oluşmasına yol açmıştır. Nitekim Bagehot (1873), sanayi devrimindeki para-
sal ve finansal gelişmelerin üretim sürecindeki etkisini, Schumpeter (1911), 
girişimcilere sağlanan finansal destek kanalıyla ekonomik gelişme üzerinde-
ki etkisini inceleyerek literatürdeki tartışmayı başlatmışlardır. O tarihlerden 
günümüze değin bankacılık ve finans alanındaki gelişmelerin ekonomik bü-
yüme ile olan nedensellik ilişkisi üzerine yapılan teorik ve ampirik çalışma-
lar doğrultusunda dört farklı hipotezin şekillendiği görülmüştür. Bunlar: (i) 
Bankacılık ve finans alanındaki gelişmelerin ekonomik büyümeye kaynaklık 
ettiği “arz odaklı”, (ii) ekonomik büyümenin finans alanındaki gelişmelere 
kaynaklı ettiği “talep temelli”, (iii) her iki tarafında birbirlerinin nedeni ol-
duğu “karşılıklı bağımlılık” ve (iii) aralarında herhangi bir ilişkinin olmadığı 
iddia edilen “tarafsızlık hipotezlerdir.”

Ekonomik, sosyal ve dini bir takım sebepler doğrultusunda ortaya çıkan, 
İslami ilkeleri baz alarak faaliyet yürüten İslami bankaların tarihsel gelişimi 
ise geleneksel bankalara kıyasla oldukça yenidir. Ancak bu özel niteliklerle 
donanmış bankaların son dönemlerdeki finansal performanslarının oldukça 
hızlı yükseldiği görülmekte ve bu etkili gelişim seyrine tanıklık edilmektedir. 
Küresel piyasalardaki paylarını giderek artıran İslami bankaların ekonomik 
büyüme ve kalkınma ile olan ilişkisi de sorgulanmaya ve tartışılmaya baş-
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lanmıştır. Bu doğrultuda şekillenmeye başlayan uluslararası literatür, İslami 
bankacılığın tarihi kadar yeni sayılır. Türkiye’de ise katılım bankaları olarak 
adlandırılan İslami bankaların kuruluş ve gelişiminin 30 yıllık bir süreçten 
geçtiği söylenebilir. Ancak Türkiye’de katılım bankalarının dünya çapında-
ki gibi atılım yapması, banka ve finans sektörü içerisindeki payını artırması 
2000’li yıllar ve sonrasına denk düşmektedir. Katılım bankalarının Türkiye’de 
göstermiş olduğu gelişmeler dikkate alınarak Türkiye özelinde bu bankaların 
ekonomik büyüme olan ilişkisi üzerine yapılan çalışmalar oldukça sınırlı sa-
yıda kalmıştır. Literatürdeki bu boşluğun fark edilmesi üzerine yapılan bu ça-
lışmada, 2010-2020 arası çeyreklik verilerden oluşan katılım bankacılığındaki 
toplam tüketici kredileri ve gerçek kişi katılım hesapları ile GSYH arasındaki 
nedensellik ilişkisi incelenmiştir. Toda-Yamamoto nedensellik testinden elde 
edilen bulgulara göre toplam tüketici kredilerinden GSYH’ya doğru tek yönlü 
bir nedenselliğin varlığı tespit edilmiştir. Ancak gerçek kişi katılım hesapları 
ile GSYH arasında herhangi bir nedensellik ilişkisi belirlenememiştir. 

Literatürde İslami bankacılık alanındaki gelişmeleri temsilen kullanılan 
ağırlıklı değişkenin “özel sektöre ve tüketicilere sunulan toplam krediler” 
olduğu dikkate alınırsa çalışmada tespit edilmiş olan toplam tüketici kredi-
lerinden GSYH’ya doğru nedenselliğin varlığı, Türkiye’de katılım bankaları 
tarafından konut, araç, ihtiyaç ve diğer amaçlarla kullandırılan tüketici kredi-
lerinin ekonomik büyüme üzerindeki etkisini göstermektedir. Elde edilen bu 
bulgular doğrultusunda, İslami ilkeler gereği yalnızca reel alımların finanse 
edilmesini zorunlu kılan katılım bankalarının çeşitli amaçlarla tüketicilere 
sağladıkları kredilerin ekonomik büyüme üzerindeki etkisini anlamlı kıldı-
ğı ve gelişmekte olan piyasalar içerisinde konumlanan Türkiye’deki katılım 
bankaları tarafından tüketici kesimini finanse etmek amacıyla sundukları 
fonların sürdürülebilir kalkınmaya katkı sağladığı söylenebilir. Bu bulgular, 
Türkiye üzerine yapılan incelemelerde Kalaycı ve Tekin (2016), Jobartah ve 
Ergeç (2017), Atici (2018) ve Koçak’ın (2018) sonuçlarıyla uyumludur, Bagehot 
(1873) ve Schumpeter (1911) tarafından temellendirilen “arz yönlü hipotezi” 
desteklemektedir. Yüksek ve Canöz (2018) ise bir nedensellik ilişkisi belirle-
yememişlerdir. Çakar, Karataş ve Güngör (2018), farklı olarak GSYH’nin ka-
tılım bankacılığındaki gelişmelerin nedeni olduğunu yani ters nedensellik ile 
talep temelli hipotezi destekleyen bulguyu tespit etmişlerdir. 

İktisat teorisinde sermaye birikimi, iş gücünde artış, teknolojik gelişme-
ler gibi temel ekonomik büyüme kaynaklarının yanında gelişmiş, iyi organize 
olmuş kurum ve kuruluşların da ekonomik büyüme üzerinde önemli bir ye-
rinin olup olmadığı irdelenmektedir. Şimdiye kadarki genel eğilim ve bek-
lenti, gelişmiş kurumların sürdürülebilir büyümeye katkı sağladığı yönünde 
olmuştur. Öyleyse İslami prensipler doğrultusunda faaliyet yürüten katılım 
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bankaları da ne kadar kurumsallaşır ve sistematize olurlarsa bu kurumların 
finans piyasaları içerisinde o kadar gelişmesi ve ülke ekonomisine katkı sağ-
laması beklenir. Türkiye’de katılım bankalarının bankacılık ve finans sektörü 
içindeki payı her ne kadar yükselmiş olsa da hacimsel olarak henüz düşük 
seviyelerdedir. Bu yönüyle katılım bankacılığındaki gelişmeler ekonomik 
büyüme ile ilişkili olsa da etki derecesinin düşük boyutlarda olduğu düşü-
nülmektedir. Bundan dolayı katılım bankacılığı alanındaki gelişmelerin takip 
edilerek ekonomik büyüme ve kalkınma üzerindeki etkisinin yeteri kadar in-
celenmesi, doğru analiz edilmesi politika yapıcılarının bu alandaki eksiklikle-
ri gidermesi açısından son derece önemlidir. Konuya ilgi duyan araştırmacı-
lara bundan sonraki çalışmalarda, katılım bankacılığındaki faaliyet türlerinin 
çeşitli iktisadi değişkenler üzerindeki etkisinin yeni ve farklı ekonometrik 
tekniklerle incelenmesi önerilmektedir.   
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New Resources for Islamic Finance: Islamic Fintech

Abstract
Financial Technologies (fintech) is the application of digital technology in 

financial services. It has been accelerated after the 20008 crisis. Fintech initiati-
ves could be both disruptive and supportive for the finance industry. Even the 
sector has benefited from these innovations, most of the applications could 
change the game. The race started with cryptocurrencies (especially bitcoin) 
but in the meantime, fintech are diversified into more than 50 sub-branches. 
Almost all of them are innovative, applying high tech and competitive. Alt-
hough the conventional banks (CBs) and financial intermediaries are giants 
(with respect to fintech start-ups) fintech are targeted new and worthless cus-
tomers. Most of the start-ups find their path for growing their assets within 
this concept. Besides giant tech companies are formed their payment and fi-
nancial systems and named Bigtech. On the other hand, almost %50 of fin-
tech initiatives are collaborating with banks. Their innovations are based on 
optimizing and enriching the bank mechanism including mobile payment 
systems. These firms need customers to develop their findings and banks to 
apply their applications.

In recent years, some fintech sub-branches such as crowdfunding, P2P 
lending, lendtech, etc. are based on social developments. The number and 
volume of these fintech are growing rapidly. The objection of new initiatives 
are changing into social projects and collaboration which are not subjected by 
CBs. Especially after the Covid-19 pandemic, these start-ups are being hyped 
projects in fintech ecosystem. In Islamic finance, unlike the capitalist menta-
lity, intention and social benefit are primary goals. Islamic fintech could serve 
humanity and be even profitable. In this aspect, this group of fintech could 
serve as Islamic consciousness.

The term “Islamic fintech” represents the fintech that designs and works 
according to Shariah principles. Some sub-branches of fintech are fit in the Is-
lamic perspective that avoids interest (riba), uncertainty (gharar), and chance/
gambling (maysir). Islamic finance -in general- shape by global financial stan-
dards and products. Almost all Islamic banking products are derived from 
conventional banks. So, they must compete and make a profit like CBs. Since 
CBs have no limitations and hunger for profit, Islamic banks (IBs) could not 
be able to keep up with them. Islamic fintech could serve as an intermediary 
for IBs without restrictions. Fintech initiatives do not need physical branches, 
centers, and appearance. They settled on the internet, could reach the unban-
ked population, and have the lowest spread for transactions. With these ad-
vantages, Islamic fintech could be the new resource for Islamic finance.
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There is more than 150 Islamic fintech around the world. Almost half of 
them are constructed in Islamic countries and others are in developed ones. 
Islamic fintech in the USA, UK, and Europe are much more professional. It 
seems that competition makes them better players in the same ecosystem. Is-
lamic fintech has some opportunities and challenges. These challenges are 
based on the Shariah-compliance perspective and global issues. Almost every 
fintech start-ups (including non-Islamic ones) are faced the same challenges. 
On the other hand, Islamic fintech has opportunities because of being “Isla-
mic”. The Muslim population is ready to accept these firms, the unbanked po-
pulation is concentrated in Muslim countries, and the Islamic tenet supports 
social generosity which could be an advantage for them. In this article Islamic 
fintech landscape has been evaluated. The benefits of fintech in Islamic finan-
ce are recognized and challenges and opportunities for Islamic fintech are stu-
died. In the end, recommendations are listed and explained for the emerging 
of Islamic fintech.

Key words: Islamic Fintech, Fintech, Islamic Finance

İslami Finans İçin Yeni Bir Kaynak: İslami Fintekler

Özet
Finansal teknolojiler (kısaca fintech), basitçe dijital teknolojilerin finan-

sal servislerde kullanılması olarak isimlendirilebilir. Özellikle 2008 krizinden 
sonra fintekler ivme kazanmıştır. Fintekler, finans endüstrisi için hem yıkı-
cı hem de destekleyici durumdadır. Sektör bu buluşlardan faydalansa bile 
birçok uygulama sektör için oyun değiştirici olmaktadır. Yarış kriptoparalar 
(özellikle bitcoin) ile başlasa da fintekler günümüze gelinceye kadar 50 alt 
branşa ayrılmıştır. Bunların hemen hepsi yenilikçi, yüksek teknoloji kullanan 
ve yarışmacı uygulamalardır. Konvansiyonel bankalar (KB) ve finansal ara-
cılar -finteklere nazaran- ne kadar büyük olsa da fintekler yeni ve KB’ler için 
değersiz müşterileri hedeflemektedir. Birçok start-up varlıklarını büyütmek 
için bu yolu seçmektedir. Bunun yanında, büyük teknoloji firmaları banka-
ları aradan çıkararak kendi ödeme sistemini ve finansal düzenini kurmuş-
tur. Bunlara ise Bigtech denilmektedir. Diğer yandan fintek girişimlerinin 
yaklaşık %50’si ise bankalarla iş birliği halindedir. Uygulamalarının optimize 
edilmesi ve zenginleştirilmesi için bankalara ihtiyaç duymaktadır. Özellikle 
mobil ödeme sistemlerinde bankalar ana alıcı konumundadır. Bu firmaların 
buluşları müşteriyi ve banka uygulamalarını hedeflemektedir.

Yakın zamanda bazı fintekler – kitlesel fonlama, P2P borçlanma, lendtech 
gibi – sosyal gelişim ve dayanışmayı öncüllemektedir. Bu finteklerin sayısı ve 
hacmi hızla artmaktadır. Yeni uygulamaların merkezi konvansiyonel banka-
ların önem vermediği sosyal projelere ve imeceye kaymış durumdadır. Özel-
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likle Covid-19 pandemisinden sonra bu projeler fintek ekosisteminde öne çık-
maya başlamıştır. İslami finans için, kapitalist anlayışın aksine, niyet ve sosyal 
fayda ana amaçlardır. İslami fintekler insanlığa hizmet edebilir ve yine kar 
da sağlayabilir. Bu açıdan bakıldığında bahsedilen gruptaki fintekler İslami 
vicdana hizmet edebilecektir.

“İslami fintek” kavramı Şer’i prensiplere göre yapılandırılan ve çalışan 
fintekleri ifade etmektedir. Bazı fintekler İslami anlayışın uzak durduğu 
faiz (riba), belirsizlik (gharar) ve şans/kumar (maysir) bileşenlerinden ayrı 
olarak kurgulanmaya müsaittir. İslami finans genelde küresel finansal stan-
dartlar ve ürünlerle şekillenmektedir. Hemen tüm İslami bankacılık ürünleri 
konvansiyonel bankacılıktan türetilmiştir. İslami bankalar bu şartlar altında 
konvansiyonel bankalarla rekabet etmeye çalışmaktadır. Fakat konvansiyonel 
bankaların sınırları olmadığından ve kar etmek hırsıyla çalıştığından İslami 
bankaların bu kurumlarla yarışması zor olmaktadır. Fintek girişimlerinin ise 
fiziksel şubelere, merkezlere ve görünürlüğe ihtiyacı yoktur. Bunlar internet 
ortamında bulunan, banka müşterisi olmayan kişilere ulaşabilme imkânı olan 
ve işlem maliyetlerini en düşük seviyede tutma opsiyonuna sahip kurumlar-
dır. Belirtilen avantajlarıyla İslami fintekler, İslami finans için yeni bir kaynak 
ve konvansiyonel bankacılığın kısıtlarından çıkış yolu olabilecektir.

Dünya çapında 150’den fazla İslami fintek kuruluşu bulunmaktadır. He-
men yarısı İslam ülkelerinde, diğerleri ise daha çok gelişmiş ülkelerde yer 
almaktadır. İslami fintekler ABD, Birleşik Krallık ve Avrupa’da daha profes-
yonel şekilde çalışmaktadır. Görünen o ki yarışmacı ortam onları ekosistem 
içerisinde daha iyi oyuncular haline getirmektedir. İslami finteklerin bazı 
fırsatları olduğu kadar karşılaştığı zorluklar da bulunmaktadır. Bu zorluklar 
Şer’i uyumlu olma zorunluluğundan kaynaklandığı gibi evrensel sebepler de 
olabilir. Hemen her start-up (İslami olmayanlar da dahil olmak üzere) benzer 
zorluklarla karşı karşıyadır. Diğer yandan İslami finteklerin “İslami” olmasın-
dan dolayı da bazı avantajları bulunmaktadır. Müslüman nüfusun bu kurum-
ları daha kolay kabullenmeleri, bankacılık sistemine dahil olmayan nüfusun 
ağırlıklı olarak İslam ülkelerinde yaşaması ve İslami öğretinin diğerkâmlığı 
ön planda tutması İslami finteklerin avantajları arasında sayılabilir. Bu ma-
kalede İslami fintek düzlemi değerlendirilmiştir. Finteklerin İslami finansa 
katkıları ile İslami finteklerin karşılaştığı zorluklar ve fırsatlar ele alınmıştır. 
Son bölümde ise İslami finteklerin büyümesi ve gelişmesi için bazı önerilere 
yer verilmiştir

Anahtar kelimeler: İslami Fintekler, Fintek, İslami Finans
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Introduction
Fintech1 defines the application of digital technologies in financial servi-

ces2. The progressive technological system has evolved an effective impact on 
the financial services among features of fintech3. The term “Fintech” is an abb-
reviation of Financial Technologies and an engagement of technological and 
digital innovations with the finance sector. These revolutionary technologies 
have an impact, not only on the financial services but also the sector itself.

Fintech has been changing the financial sector4 and shape the future of 
the financial industry5. It is both disruptive6 and supportive7 for the financial 
markets. Fintech could increase customer welfare, lower the probability of 
a financial crisis8, increase efficiency, customer centricity, and transparency9. 
Most of the fintech start-ups serve as an individual-oriented, target to the cus-
tomer as each one of the customers is unique. Since these firms are micro-scale 
entrepreneurship, every project is valuable.

Fintech is seen as the future of the financial industry.  Although the histo-
ry of modern fintech is almost two decades, there are more than 20,900 fintech 
start-ups globally. There has been a %70 increase in the number of fintech in 
202010. Corporate VC investments doubled from 2016 ($11.8 billion) to 2018 
($23.1 billion). The financial corporations invested $8 billion in 2019, in which 
$3.5 billion were invested by banks11. Coronavirus caused a drop in VC fund-
ing to $6.1 billion in Q1 of 2020, in other words, the worst Q1 performance 

1  The plural form of fintech is also fintech.
2  Sangwan, Vikas et al. (2019), “Financial technology: a review of extant literature”, Studies in 

Economics and Finance, Vol. 37 No. 1, pp. 71-88. 
3  Lee, In & Shin, Yong Jae (2018). “Fintech: Ecosystem, business models, investment deci-

sions, and challenges”. Business Horizons, 61(1), 35-46. 
4  Hudaefi, F.A. (2020), “How does Islamic fintech promote the SDGs? Qualitative evidence 

from Indonesia”, Qualitative Research in Financial Markets. https://doi.org/10.1108/QRFM-05-
2019-0058

5  Lee, David Kuo Chuen & Teo, Ernie G. S. (2015). “Emergence of FinTech and the LASIC 
Principles”. Journal of Financial Perspectives, 3(3), 1-26.

6  Chanson, Mathieu et al. (2018). “Initial Coin Offerings (ICOs): An introduction to the novel 
funding mechanism based on blockchain technology”. Advances In Management Information 
Systems Research.

7  Capgemini Research Institute (2020). “World Fintech Report 2020”. Access date: 17.09.2020
8  Van Loo, Rory (2018). “Making innovation more competitive: The case of fintech”. UCLA 

Law Review, 65(1), 279-232.
9  Gomber, Peter et al. (2018). “On the fintech revolution: Interpreting the forces of innova-

tion, disruption, and transformation in financial services”. Journal of Management Information 
Systems, 35(1), 220-265.

10  Szmigiera M. (2020). “Fintech – Statista Segment Report”, June 8.
11  CBInsight (2020). “The state of Fintech Q1’20 Report: Investment & Sector Trends To Watch”, Ac-

cess date: 21.10.2020
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since 201612. Fintech investment is expanding beyond the major markets13. 
Five companies in 2018 became unicorns (worth more than $1 billion) and 24 
fintech start-ups reached this status in 201914. On the other hand, international 
tech giants such as Samsung, Alibaba, Apple, IBM, Microsoft, and Amazon 
are investing in global fintech companies by merger and acquisitions while 
recording $3.5 billion in 201915.

CBInsight16 has divided fintech into 10 main subjects: lending, block-
chain/cryptocurrency, regtech, personal finance, payments/billing, insur-
ance, capital markets, wealth management, money transfer/remittances, and 
mortgage/real estate. Digital payment is the biggest segment in the fintech 
market17. This segment is expected to grow %12.8 CAGR from 2019 to 2023 
and the total value of transactions is expected to reach $6.7 trillion by 202318. 
Natural language processing and artificial intelligence is a key factor for the 
banking sector, especially for customer service operators. According to Ju-
niper Research (juniperresearch.com), consumer retail spends over chatbots 
will rise from $2.8 billion in 2019 to $142 billion by 2024, which represents a 
%400 average annual growth for four years19. Transaction value and assets 
under management (AUM) in personal finance reached $607.4 million in 
201820 and is projected that digital wealth management companies will reach 
$600 billion by 2022. Digital lending is an exaggerated branch of fintech which 
was $4.1 billion in 2019, coincide a 30.1% year-on-year growth. The Project of 
S&P shows that loan-origination fintech activities will be $73.7 billion in 2022, 
with $35.6 billion from personal loans and $24.5 billion from refinancing stu-
dent debts. Cryptocurrencies are an extremely growing sector, especially after 
the success of Bitcoin and Ethereum. According to CoinMarketCap (www.
coinmarketcap.com) statistics, there are 3647 cryptocurrencies and the global 
crypto market is $360 billion. Conversely, the market is dominated by bitcoin 

12  CBInsight (2020). “The state of Fintech Q1’20 Report: Investment & Sector Trends To Watch”, 
Access date: 21.10.2020

13  CBInsight (2020). “The state of Fintech Q1’20 Report: Investment & Sector Trends To Watch”, 
Access date: 21.10.2020

14  Singh, Manish (2020, February). “Fintech startups raised $34B in 2019”. Access date: 21.10.2020 
15  Pollari I. & Ruddenklau A. (2020). The Pulse of Fintech H2 2019, KPMG International Access 

date: 21.10.2020 
16  CBInsight (2020). “The state of Fintech Q1’20 Report: Investment & Sector Trends To Watch”, 

Access date: 21.10.2020
17  Szmigiera M. (2020). “Fintech – Statista Segment Report”, June 8.
18  Statista (2020). “Digital Market Outlook: Fintech Worldwide”, Statista.
19  https://www.juniperresearch.com/press/press-releases/chatbots-to-facilitate-$142-bil-

lion-of-retail
20  CBInsights (2019). “Global Fintech Report Q3 2019”. Seventh Avenue: Cbinsight, Access date: 

18.05.2020
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with almost % 59 market-shares and it seems that most of the crypto coins 
cannot attract investors. The underlying technology of bitcoin is blockchain 
which has various usages. However, only %24 of businesses declare that they 
are familiar with blockchain. In 2017 blockchain companies reached +400 mil-
lion funds, which was equal to a 79% increase compared to 2016.

Islamic finance is an emerging market that commands a volume of 
US$2,05 trillion and is expected to reach US$2,5 trillion at the end of 201921 
and US$3,9 trillion by 202322. Islamic banking accounted for US$ 1.7 trillion of 
the Islamic finance industry’s total assets in 201723. According to Thompson 
Reuters, the digital revolution is beginning to transform the Islamic banking 
sector and is still dominated by large domestic and OIC-based financial insti-
tutions. Islamic finance offers a broad range of products and services. Shari-
ah-compliant assets growth-rates are double-digit over the past decade and 
looking beyond the new territories, in and outside the Muslim world24.

Many banks in the Middle East and Africa are launching tech-depart-
ments and forming joint ventures with fintech firms25. There are promising 
government-led initiatives such as DIFC’s US$100 million fintech fund to 
support Islamic fintech, Islamic Fintech Alliance in Singapore, and Al-Baraka 
Bank Accelerator in Turkey26.

Literature
Although Fintech gained momentum after 2008, it started to find a place 

in academic studies after the spread of cryptocurrency and especially bitcoin. 
With the rise of fintech start-ups after 2015, the academic literature on fintech 
has started to increase. Since Islamic fintechs are brand new, the literature 
on the subject has just begun to form. The lack of concrete data is the biggest 
obstacle in quantitative studies on this issue. Because the awareness of Islam-
ic fintech is low, time is needed to reach a sufficient size both from the user 
and from the company’s point of view. However, some studies still provide 

21  Salaam Gateway (2019). “Islamic Finance Volume Expected to Hit $2.5 Trillion in 2019”. Access 
date: 17.06.2020

22  DinarStandard (2018), “Islamic fintech report 2018: current landscape and path forward”, Access 
date: 19.07.2020

23  Thomson Reuters (2018). “Islamic Finance Development Report 2018”. Thomson Reuters, 1–44. 
Access date: 19.06.2020

24 Eid Wael Kamal & Asutay Mehmet (2019). Mapping the risks and risk management practices in 
Islamic banking. John Wiley & Sons.

25  Alam Nafis, Gupta Lokesh, & Zameni Abdolhossein (2019). Digitalization and Disruption 
in the Financial Sector. In Fintech and Islamic Finance (pp. 9-1). Palgrave Macmillan, Cham.

26  Thomson Reuters (2018). “Islamic Finance Development Report 2018”. Thomson Reuters, 1–44. 
Access date: 19.06.2020



36 Hitit İlahiyat Dergisi   Cilt: 20   Sayı:3

Yavuz DEMİRDÖĞEN

numerical results. Shaikh et al.27 examine the determinants that affect bank us-
ers’ acceptance of Islamic fintech in Malaysia and resulted in that ease of use, 
usefulness, and consumer innovativeness are effective but subjective norms 
and self-efficiency are ineffective. Bulatova et al.28, search for the economic 
prerequisites for the effective growth of Islamic finance and Islamic fintech. 
They set up a simulation of the influence of fintech industry on the develop-
ment of sustainable growth and Islamic finance.

Islamic fintech could affect development and growth. According to 
Hudafei29 in Indonesia, Islamic fintech firms promote agriculture and SMEs. 
Within selected Islamic fintech firms, they found that some SDG targets have 
been reached and these firms are effective for distributing social funds such 
as infaq, waqf, and sadaqah. Similar results have been found by Baber30 since 
he investigated the influence of fintech and crowdfunding in Malaysia and 
the UAE. He applied a questionnaire to 535 customers in both countries and 
found that crowdfunding, which is integrated with Islamic banks, could help 
in social entrepreneurship, microfinance, global zakat, and the sadaqah sys-
tem.

Fintech is a new era for Islamic finance, so digging into challenges and 
opportunities for fintech and Islamic finance is an important task for Muslim 
academicians. Saba et al.31 analyze the status and potential of fintech appli-
cations. They focused on the opportunities for Islamic financial institutions 
and the challenges faced in implementing solutions. Firmansyah and Anwar32 
tried to reach several Islamic fintech firms in Indonesia and Singapore. They 
disseminated a questionnaire to understand their profile, prospect, and chal-
lenges. Unfortunately, only six firms answered, and resulted that Islamic fin-
tech firms’ main challenge is regulation.

27  Shaikh, Imran Mehboob et al. (2020), “Acceptance of Islamic financial technology (FinTech) 
banking services by Malaysian users: an extension of technology acceptance model”, Fore-
sight, Vol. 22 No. 3, pp. 367-383.

28  Bulatova, Elvira Ildarovna et al. (2019). “The fintech and Islamic finance synthesis in the 
modern World”. 3C TIC. Cuadernos de desarrollo aplicados a las TIC, 258-273.

29  Hudaefi, Fahmi Ali (2020), “How does Islamic fintech promote the SDGs? Qualitative evi-
dence from Indonesia”, Qualitative Research in Financial Markets.

30  Baber, Hasnan (2020). “FinTech, Crowdfunding and Customer Retention in Islamic 
Banks”. Vision, 24(3), 260-268.

31  Saba Irum et al. (2020). “FinTech and Islamic Finance-Challenges and Opportunities”. Re-
view of Economics and Development Studies, 5(4), 581-890.

32  Firmansyah, Egi Arvian, & Anwar Mokhamad (2019, January). “Islamic financial technolo-
gy (FINTECH): its challenges and prospect”. In Achieving and Sustaining SDGs 2018 Confer-
ence: Harnessing the Power of Frontier Technology to Achieve the Sustainable Development Goals 
(ASSDG 2018). Atlantis Press.
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One of the valuable contributions is a literature review that gives a brief 
extension of the research. Hasan et al.33 made an extensive review and result-
ed that Shariah compliance is the main challenge for the growth of Islamic fin-
tech. They suggest that Islamic fintech might collaborate with Islamic Finan-
cial Institutions (IFIs) in terms of operational efficiency, customer retention, 
transparency, and accountability. Rabbani & Khan34 classified Islamic fintech 
into three broad categories; Islamic fintech opportunities and challenges, 
cryptocurrency/blockchain Shariah compliance, and law/regulation. In the 
end, they proposed that if IFIs want to increase efficiency, transparency, and 
customer satisfaction, the main key is to adopt fintech and become partners 
with fintech users.

The sector is very dynamic, and variables are unstable. Sector reports are 
explanatory for the snapshot of the Islamic fintech ecosystem. The Global Is-
lamic Fintech Report35 gives a brief snapshot of Islamic fintech start-ups that 
follows the previous research of Islamic Fintech Landscape36 by IFN and Is-
lamic Fintech Report37 by Dinarstandard. The report discovers more about the 
sector, the experience of the founders, the view of the industry, and detects 
the areas where more support is needed. One of the local reports for Malay-
sia is prepared by MDEC, named MDEC Islamic Fintech Report 202038. It is 
a collaborative endeavor with stakeholders of the Islamic fintech ecosystem 
and deep dives into the industry. They also listed the opportunities and chal-
lenges in the Shariah fintech sector in Malaysia.

Recently, book studies on Islamic fintech have started to attract attention. 
In the book edited by Oseni & Ali39, fintech’s roles as financial intermediation 
were explained, and followed by legal and regulatory issues for Islamic fin-
tech and case studies. Since Malaysia has the most developed Islamic fintech 
ecosystem, the examples for the case study were selected from start-ups in 
Malaysia. Cryptocurrency and regulatory issues, which are problematic areas 
for Islamic finance, are also examined in the book. For Islamic finance, the po-
tentials of fintech subfields such as blockchain technologies, smart contracts, 

33  Hasan, Rashedul et al. (2020). “Fintech and Islamic Finance: Literature Review and Re-
search Agenda”. International Journal of Islamic Economics and Finance (IJIEF), 3(1), 75-94.

34  Rabbani, Mustafa Raza et al. (2020). “FinTech, blockchain and Islamic finance: an extensive 
literature review”. International Journal of Economics and Business Administration, 8(2), 65-86.

35  Basit, Abdul Haseeb (2019). “The Global Islamic Fintech Report”, Elipses.
36  Fintech, I. F. N. (2017). “IFN Islamic Fintech Landscape expands to include seven new enti-

ties”. IFN Fintech, 1(8).
37  DinarStandard (2018), “Islamic fintech report 2018: current landscape and path forward”, Access 

date: 19.07.2020
38  Shukri, Surina (2020), “MDEC Islamic Fintech Report 2020”, Access date: 14.09.2020
39  Oseni, Umar A., & Ali, S. Nizam Ali (Eds.). (2019). Fintech in Islamic finance: Theory and prac-

tice. Routledge.
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and crowdfunding are also examined. Fintech and Islamic finance book by 
Alam, Gupta, and Zameni40 examine fintech as an emerging market and dis-
ruptive for financial markets, then the effects on Islamic finance as well. The 
application of blockchain, cryptocurrency, and smart contracts in Islamic fi-
nance was researched, Shariah-tech and financial regulations were discussed. 
In the introductory section, challenges, and success factors for Islamic fintech 
are discussed. Mohammed & Ali41 are researchers who prepared the first book 
about fintech and Islamic finance. In the first chapters of the book History of 
fintech, importance and applications are explained, while the following chap-
ters discussed Islamic fintech, blockchain, and the response of Islamic finance. 
The authors also examined Islamic fintech and its future in some countries. In 
the book where Naifar42 took place as an editor, the impact of fintech on Islam-
ic finance was discussed. Researchers from different countries took place in 
the book. In the first section of the book fintech is a disruptive technology for 
Islamic finance, in the second section fintech risk management and regulation, 
in the third section financial inclusion and stability in the fintech era are exam-
ined. The fact that the authors are from different countries has helped them 
carry the experiences and developments in those countries to their chapters. 
It has gained rich content with case studies on subjects such as crowdfunding, 
application of AI, regulation, the dual banking system.

The fintech ecosystem is dynamic and non-stationary. With its up-to-
date and rapidly renewed organizations, fintech is also able to innovate and 
produce. Symposiums and webinars on the future of Islamic finance and its 
role in Islamic finance have been increasing in recent years. Sessions held in 
different countries, especially in Malaysia and the UK, bring together sector 
representatives and academicians to share their views.

When the studies on Islamic fintech are examined, it is seen that regu-
lation, the effect on Islamic finance, and Shariah compliance of blockchain 
and cryptocurrency come to the fore. There are also sub-branch-based works 
such as crowdfunding, wealth tech, regtech, taka-tech (insurtech). Islamic fin-
tech poses a lot of challenges and opportunities43. Fintech services are cost-ef-
fective, transparent, and easily accessible compared to Islamic banking and 
finance. They can easily reach Muslim society and younger generations, as 

40  Alam Nafis, Gupta Lokesh, & Zameni Abdolhossein (2019). Digitalization and Disruption 
in the Financial Sector. In Fintech and Islamic Finance (pp. 9-1). Palgrave Macmillan, Cham.

41  Mohamed, Hazik & Ali, Hassnian (2018). “Blockchain, Fintech, and Islamic Finance”. In 
Blockchain, Fintech, and Islamic Finance. De Gruyter.

42  Naifar, Nader (2020). Impact of Financial Technology (FinTech) on Islamic Finance and Financial 
Stability. IGI Global.

43 Rabbani, Mustafa Raza et al. (2020). “FinTech, blockchain and Islamic finance: an extensive literatu-
re review”. International Journal of Economics and Business Administration, 8(2), 65-86.
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well. This study explores the contribution and impact of Islamic fintech on 
Islamic finance. It would be beneficial for Islamic finance to use fintech in the 
new age of financial structuring so that it can grow despite its limits and the 
limitations of conventional banking. This is a necessity rather than a prefer-
ence. With the study, the vision of fintech and the expansions it will bring to 
Islamic finance are explained. Islamic fintech also faces several challenges and 
opportunities. These threats and opportunities are also considered.

This paper has been organized as follows: Section 2 reviews the litera-
ture of Islamic fintech. In Section 3, a general assessment of the Islamic fin-
tech companies that exist today has been made and setting out the conditions 
for the fintech initiative to be considered as Islamic. In Section 4 the topics, 
areas, and expansions in which Islamic fintech can help Islamic finance are 
explored. In Section 5, the challenges, and opportunities of Islamic fintech 
were explained and recommendations were made for the improvement of the 
sector. Section 6 covers the discussion and conclusion.

Islamic Fintech Landscape  
Although different reports on Islamic fintech are published from time to 

time, the current information source is the list prepared by IFN (Islamic Fin-
tech News) and finocracy (a fintech company). Companies that want to be in-
cluded in the Islamic fintech list apply online. The applicant start-ups are ex-
amined and listed by the IFN management. To enroll, companies must (i) be a 
fintech (ii) offer a product/service that is compatible with Sharia. Companies 
do not need to be compatible with Shariah, have a Shariah Advisory Board, or 
have a certificate of Shariah compliance. It is sufficient to prove that the prod-
ucts are fully or partially compatible with Sharia. However, it is preferred to 
have a board and/or to have Sharia Certificate. According to the Global Islam-
ic Fintech Report44 %76 of Islamic fintech are expecting to be Sharia Certified 
but almost %68 felt that certificate is not necessary to be considered as Islamic.

One of the limitations of the study is that start-ups must apply to enter 
the list. Because companies that have not applied or have not completed their 
applications yet are not listed, so the number of companies included in the 
landscape does not cover the entire Islamic fintech universe. However, it is 
also impossible to determine these initiatives. For this reason - as there is no 
other resource - IFN Fintech Landscape is taken as the main source. On the 
other hand, if a start-up ceases to comply with Shariah over time, shuts down, 
or stops its projects, it is removed from the list.

Islamic fintech initiatives are spread around the world. Although Malay-
sia and the Gulf countries are predominant, there is at least one fintech start-

44  Basit, Abdul Haseeb (2019). The Global Islamic Fintech Report, Elipses.
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up, especially in countries with a dense Muslim population. According to IFN 
Islamic Fintech Landscape, in the USA there are 12 Islamic fintech, 24 in the 
UK, 18 in Malaysia, 11 in Indonesia, and 11 in UAE. It is especially important 
for Islamic fintech diversity that the financial system is solid, economically 
developed, and established in the countries such as the USA and UK, which 
are monetary hubs. Britain’s long-standing initiatives in Islamic finance, sup-
porting Islamic Banking and Finance, and designing products suitable for the 
Muslim population to attract petrodollars - primarily the Arabian Peninsula 
- have brought Britain to come forward. London is the second-largest finan-
cial center and has increased this momentum. Malaysia, on the other hand, 
is known as an Islamic finance center in the world. With an annual volume 
approaching $ 300 billion, Malaysia is the country that directs Islamic finance. 
However, it is taking the necessary steps to create an ecosystem for Islamic 
fintech with the regulations it has enacted, like Singapore45. As the UAE and 
Qatar recognize the importance of technology, they support and/or lead the 
establishment of fintech start-ups with government support.

The initiatives in the Islamic fintech landscape are classified by IFN as 
alternative banking (6), blockchain & cryptocurrencies (6), crowdfunding & 
P2P finance (34), data & analytics (5), digital banking (8), incubators (venture 
builders) (6), payments / remittance & FX (10), personal finance management / 
trading & investment (20), robo-advisors (5) and take tech (takaful, insurance) 
(1). Most of the companies focus on crowdfunding and personnel finance 
management. This distribution should be considered normal. The fintech 
start-ups of the charity and zakat organization, which is the basis of Islamic 
teaching, focus on digital zakat, donation, and charity programs. On the other 
hand, the understanding of cooperation and collectivity, which also exists in 
Islamic culture, also constitutes a subculture for crowdfunding companies.

Although the origin of fintech is against incumbent banks, most of the 
fintech enterprises offer auxiliary products to banks. For this reason, it is nor-
mal for the personnel finance management area to be developed in Islamic 
fintech. Although fintech does not need much financial support at the estab-
lishment stage or the seed level, funds are needed to reach the target audi-
ence and grow over time. Since banks have discovered this area, they prefer 
to invest in fintech start-ups that help them optimize their systems and help 
them reach more customers. Global banks such as BNP Paribas, JP Morgan, 
BBVA, support fintech start-ups or incorporate them with Merger & Acqui-

45  Fan, Pei Sai (2018). “Singapore Approach to Develop and Regulate FinTech”, In Handbook 
of Blockchain, Digital Finance, and Inclusion, 1, 347-357.
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siion46. In Malaysia47, one of the countries with the highest number of Islamic 
fintech, Islamic finance and Islamic fintech studies are being developed under 
the leadership of the Bank of Negara Malaysia.

Islamic Fintech for Islamic Finance
Although IF Industry is relatively small for conventional finance, the 

sector was estimated at almost $2,4 trillion in 2017, including Islamic banks, 
Sukuk, Takaful, and various Shariah-compliant investments48. It has a poten-
tial for growth in the value of total assets estimated to reach $3 trillion in 
202049. The Islamic financial assets are growing at two-digit rates for three 
decades and not only Islamic countries such as UAE, Malaysia, and Indonesia 
but also the countries with large Muslim populations such as the USA, UK, 
Singapore, Italy have opened Islamic banks or bank divisions50.

Islamic finance works with Shariah principles and products are prepared 
within the framework of these rules. Its working principle includes profit-loss 
sharing and the prohibition of charging interest to loans. Joint ventures such 
as mudarabah and musharakah are common products of Islamic finance that 
are counted as Islamic. Other products such as Murabaha, salaam, istisna’a, 
ijarah, Sukuk are derived from conventional finance products. But Islamic fi-
nance and Islamic banking are limited by both Islamic rules and the restric-
tions of conventional finance and banking. Therefore, it is difficult for Islamic 
finance to compete with global markets.

In the basic understanding of Islamic finance, the main aim is serving 
humanity. In other words, intention and social benefit come before the capi-
talist understanding of Islamic finance. Conventional finance, which focuses 
entirely on earnings, makes lenders more indebted with interest, focuses on 
protecting their interests rather than an overall benefit. But Islamic finance 
also must make a profit and compete with its conventional rivals. For this rea-
son, it cannot offer fewer dividends and earnings than its competitors. Since 
Islamic fintech can trade with lower spreads, it will also provide the oppor-
tunity to provide the flexibility that is necessary for Islamic finance to com-
pete with its conventional competitors. On the other hand, there are start-ups 
among Islamic fintech organizations aiming to maximize social benefit. These 

46  Capgemini Research Institute (2020). “World Fintech Report 2020”. Access date: 17.09.2020
47  Shukri, Surina (2020), “MDEC Islamic Fintech Report 2020”, Access date: 14.09.2020
48  Hanieh, Adam (2020). “New geographies of financial power: global Islamic finance and the 

Gulf”, Third World Quarterly, 41:3, 525-546
49  Widityani, Salma Fadhilah et al. (2020). “Do Socio-Demographic Characteristics And Is-

lamic Financial Literacy Matter For Selecting Islamic Financial Products Among College 
Students” In Indonesia?. Journal of Islamic Monetary Economics and Finance, 6(1).

50  Nawaz, Huma et al. (2019). “Beyond finance: Impact of Islamic finance on economic growth 
in Pakistan”. Economic Journal of Emerging Markets, 11(1), 8-18.
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firms include not only zakat, donation, and immigrant aid companies, but 
also companies such as Ethis Global, which builds housing for low-income 
people with crowdfunding.

One of the constraints of Islamic banks is the cost of branching invest-
ments. To reach more customers and become a global brand, banks need to 
branch out and increase the number of branches. But the fact that operational 
costs are too high, the expected benefit is not satisfactory, and the feasibili-
ty costs are too high, competitors have financial power, which limits Islamic 
banks. Islamic fintech, on the other hand, reaches customers through online 
channels without the need for branching. Thus, the profitability is increased 
by lowering operational cost, and arises the opportunity to do business in any 
desired country. Islamic fintech offers an easy and effective solution to over-
come this problem faced by banks.

Islamic banks cannot invest in all areas. Some business lines ,that are pro-
hibited by Sharia rules, cannot be funded such as the entertainment industry, 
weapons, drugs, pork, and alcohol. Besides, it is not possible to make specula-
tive movements, buy/sell derivative products, cannot use leverage and trans-
actions with a high chance factor. The earnings must be halal and the busi-
ness/transactions comply with Islamic norms. However, it is not possible to 
increase profitability and expand investment channels. Islamic fintech offer 
banks the opportunity to diversify their investments within Sharia standards. 
It will be possible to construct investment alternatives that meet the standards 
of Islamic banks but cannot be listed by them. Banks aim to minimize the risk 
for investment. Fintech can bear a higher risk for a higher return. Options like 
investing in start-ups in different fields, making risk analysis by inquiring 
through unofficial channels, etc. are in the portfolio of fintech. While evaluat-
ing the credits, banks come to the forefront of credit scores and Basel criteria. 
However, while evaluating the projects, fintech could develop informal risk 
assessment criteria such as credibility in social media, the way the project was 
presented, and the reputation of the person. In this respect, they will help the 
development of Islamic finance.

There is one or more Islamic fintech in almost every sub-area of the fin-
tech landscape. These companies produce products that support financial in-
stitutions as well as produce products/services in areas where they do not 
want to enter. For example, areas such as payment systems, multi-bank usage, 
accounting, investment consultancy are not areas that can be done by just one 
bank. Customers usually work with more than one bank and want to make 
their accounting management simplier and more effective. They seek to be 
able to trade at any time and place with online payment systems and to pay 
low commissions. Instead of calling a consultant for investment and acting on 
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his directions, it is a priority to reach alternatives that he can always see and 
compare. Financial institutions cannot adequately respond to such requests 
while mediating monetary activities. They also want customers to use their 
channels for each business/transaction. Instead, Islamic financial institutions 
will have the opportunity to increase their profitability by supporting Islam-
ic Fintech and providing cash flows through their institutions. A sufficiently 
growing fintech start-up will also offer opportunities for financial institutions 
to create a suitable customer network. On the other hand, start-ups that are 
discovered and grown at the seed stage have a role to increase the function-
ality of financial institutions. Big banks around the world collaborate with 
fintech through M&A. Islamic fintech is very suitable for areas such as crowd-
funding, SME funding, micro-loans. Fast-growing fintech in these areas, 
where banks avoid entering, will be another investment channel for banks. 
The investment range can be expanded by providing finance to projects that 
have been analyzing risks and feasibility works conducted by fintech. In this 
way, the limited pool of customers and depositors will also be expanded. On 
the other hand, fintech organizations that do business with the support of 
banks will have an advantage in finding investors and growing their business, 
as they will inspire trust in customers.

The unbanked population is quite high in Muslim countries. According 
to Global Findex Database (globalfindex.worldbank.org), about 1,7 billion 
adults remain unbanked i.e., without an account at a financial institution or 
a mobile application. Almost 31% of adults have no account, globally. Half 
of the unbanked adults come from the poorest 40% of households within 
their economy. Since Muslim countries are grouped as underdeveloped or 
developing countries, the unbanked population is much higher than Muslim 
countries, in general. Unbanked populations in some Muslim countries are 
Afghanistan (85%), Azerbaijan (71%), Bangladesh (50%), Egypt (66%), Indo-
nesia (51%), Iraq (77%), Lebanon (55%), Nigeria (60%), Pakistan (79%), Sudan 
(91%) and Turkey (31%). There are several reasons for the high population of 
unbanked: the undeveloped banking system, the banks not seeing the poor 
people as profitable, the people do not need to integrate into the banking sys-
tem because of the undeveloped financial markets, and the religious reasons 
in Muslim countries. It is seen that Muslims stay away from banks due to re-
ligious sensitivities. Since fintechs tend towards individuals on a micro-scale, 
they can include the unbanked population in the fintech ecosystem without 
adding them to the banking system. For example, in countries where insur-
ance is not developed, individuals can be insured with micro-insurance. An 
opportunity to invest can be offered by opening an account with a very small 
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amount of savings. Since Fintech operates on a micro-scale by its nature, it 
will be an effective channel to reach this population that banks cannot reach. 
Thus, Islamic finance will spread to the base in Islamic countries, and both its 
balance sheet and customer portfolio will expand.

  Financial markets are one of the sectors with the highest technological 
integration. Innovations in the field of informatics are mostly used in the fi-
nance sector. The distinction between fintech 1.0, fintech 2.0, and fintech 3.0 
is based on the prevalence of technological innovations. It is assumed that 
the Fintech 1.0 phase started in 1866 with the transatlantic cabling between 
Europe and the USA. In this way, the development of international telex and 
subsequent financial services has been achieved51. The period of Fintech 2.0 
begun with the SWIFT system (1973) and the establishment of multinational 
electronic networks52. Moreover, in the 1980s, a substitution of physical trad-
ing by electronic trading and a clear system for exchange. Usage of the inter-
net consolidated this era with real-time processes among banks, fully elec-
tronic exchanges and trading stocks, and real-time deals of other derivatives. 
Fintech 3.0 has begun with the invention of blockchain and cryptocurrencies 
in 2008 and constructing alternative financial channels as well. Since the fin-
tech periods are not the subject of the study, they are briefly mentioned.

Recent innovations in computing, such as artificial intelligence, cloud 
computing, machine learning, and Big Data Analysis, have been applications 
that financial institutions have rapidly started to use in the last 10 years. Thanks 
to these technologies, it aims to be more effective, efficient, advantageous, and 
competitive. But investment in technology and R&D is always over costing. 
Although banks and financial institutions want to use technology, they can-
not give enough weight to product development and perspective creation. 
There are two reasons for this: (i) product development is not the priority be-
cause financial institutions are more prominent in the field of implementation 
(ii) costs are increasing at the point of finding competent staff and sustainabil-
ity. Fintech can provide supportive assistance for financial institutions at this 
stage. Fintech, which makes innovations in the field of informatics applicable 
and adapts to the financial sector, offers solutions to financial institutions and 
banks. These start-ups, which make software with artificial intelligence, ma-
chine learning, and data analysis, can cooperate with banks, and ensure the 
active use of different investment channels. On the other hand, they can also 
offer back-up services such as cloud computing, cybersecurity, and data secu-
rity that financial institutions need. Thus, banks and institutions can provide 
51  Nicoletti, Bernardo (2017) “Financial Services and Fintech”. In: The Future of FinTech. Pal-

grave Studies in Financial Services Technology. Palgrave Macmillan, Cham.
52  Alt Rainer, Beck Roman, Smits Martin T. “FinTech and the transformation of the financial 

industry”. Electron Markets 28, 235–243 (2018).
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security and optimization by outsourcing instead of creating high-cost units 
within their bodies. As technology advances, cybercrime such as technologi-
cal theft, hacking, and information theft are also increase. Banks are exposed 
to cyberattacks. In such an attack, the bank whose data is stolen loses more 
than the data. Banks will not only lose data but also face with reputational 
risk. For this reason, banks should set the priority goal of not losing reputa-
tion beyond data security. Similar problems apply to Islamic financial insti-
tutions. The Islamic finance sector must also use technological innovations. 
Countries with financial power, such as the UAE and Qatar, have sufficient 
finance to buy technology, while for many Muslim countries - because of its 
cost - it is difficult to access technology. Islamic financial institutions must 
also use information technologies effectively to compete in global markets. 
For this reason, sending young people to be educated in countries that are 
advanced in the field of informatics should be one of the important policies 
to be considered.

One of the important aspects of Islamic finance is that it carries “Islamic” 
norms in social assistance. Islamic fintech can play an active role in increas-
ing social welfare. There are successful practices mediated by Islamic fintech. 
For example, Crowded (a fintech company) has supported more than 10,000 
farmers in the agricultural sector in Indonesia. Kapitalboost has financed 78 
SMEs in Malaysia, Indonesia, and Singapore using the profit-sharing method. 
EthisCrowd has been funding real-estate projects in Indonesia and Malay-
sia since 2015 (ethis.co). Danasyariah has financed 51 projects with murabaha 
and profit-sharing. Besides, it collects charity funds by zakat and infaq for the 
disadvantaged community53. Fintechs have the potential to be influential in 
charity organizations. In addition to distributing aid under the qard hasan to 
the needy, fintech is also important for using it in a way that contributes to 
the economy.

Fintech could act as a non-bank intermediary platform54. Through Fin-
tech, banks can carry out their costly business/transactions and operations 
through their branches in other countries. Global Islamic financial institutions 
can carry out similar operations through fintech. So, they can beat-the-mar-
ket55.

53  Hudaefi, Fahmi Ali (2020), «How does Islamic fintech promote the SDGs? Qualitative evidence 
from Indonesia», Qualitative Research in Financial Markets. 

54  Irfan, Harris & Ahmed, Daniel (2019).” Fintech: The opportunity for Islamic finance”. 
In Fintech in Islamic Finance (pp. 30-19). Routledge.

55  Rabbani, Mustafa Raza et al. (2020). “FinTech, blockchain and Islamic finance: an extensive 
literature review”. International Journal of Economics and Business Administration, 8(2), 65-86.
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Challenges and Opportunities for Islamic Fintech
In the new era, the requisite expansion of the financial sector will be made 

with fintech. The Covid-19 period has shown the importance of financial in-
novations. The fintech ecosystem, which helps the finance industry to gain 
different perspectives, has its challenges and opportunities. In addition to the 
same problems in the Islamic fintech market, additional issues can be added 
due to its being “Islamic”. The challenges, opportunities, and recommenda-
tions for Islamic fintech are listed below.

Challenges

•	 Islamic finance actors are reluctant to fund Islamic fintech56. Inves-
tors are not yet investing in Islamic fintech, as they do not know 
exactly what they are investing in and do not set their expectations.

•	 The absence of Shariah-based regulations prevents the increase of 
Islamic fintech. If the Shariah-based regulations, which are expected 
to be made, are regulated, the demand for Islamic fintech will also 
increase.

•	 Since they do not know enough about the services offered by Islamic 
fintech, they are timid when investing57. Since the websites of Islamic 
fintech organizations are not professionally prepared, they are insuf-
ficient to attract interested people.

•	 Shariah scholars’ different views on bitcoin and other cryptocur-
rencies58 delay both investors and entrepreneurs from entering this 
field. Creating a clear view of cryptocurrencies will also pave the 
way for start-ups to create new cryptocurrencies.

•	 Local fintech start-ups are not effective enough for tech entrepre-
neurs as compared to the global competition59.

•	 Almost all fintech entrepreneurs in GCC are undergrided by govern-
mental organizations. If a fintech that is supported by the govern-
ment does not prove its maturity in the short term, it will be difficult 
to grow up. Initiatives that cannot become competitive in the free 
market will also undermine the confidence in Islamic fintech.

•	 Educational institutions and academicians must provide qualified 

56  Shukri, Surina (2020), “MDEC Islamic Fintech Report 2020”, Access date: 14.09.2020
57  Hasan, Rashedul et al. (2020). “Fintech and Islamic Finance: Literature Review and Re-

search Agenda”. International Journal of Islamic Economics and Finance (IJIEF), 3(1), 75-94.
58  Hasan, Rashedul et al. (2020). “Fintech and Islamic Finance: Literature Review and Re-

search Agenda”. International Journal of Islamic Economics and Finance (IJIEF), 3(1), 75-94.
59  Shukri, Surina (2020), “MDEC Islamic Fintech Report 2020”, Access date: 14.09.2020
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researches60. Islamic fintech cannot get enough support from the 
academy. Since academicians are just beginning to grasp the impor-
tance of fintech, there are not enough articles written on this subject. 
On the other hand, since providing data on fintech is a problem, re-
search papers cannot be prepared with real data.

•	 Lack of trained human personnel61 in Islamic finance and fintech. 
There is an overwhelming shortage of competent personnel in the 
technology and software industry worldwide. Especially in under-
developed and developing countries, the lack of technical personnel 
is observed in all areas. One of the most important challenges for Is-
lamic fintech is the lack of experienced personnel to appeal to many 
subfields.

•	 Absence of high-level direction on Islamic fintech agenda62. It will be 
useful to create a specific vision for Islamic fintech and to determine 
policies for this goal. It will be the best scenario to do this by the state.

Opportunities

There are mudarabah and musharakah products that separate Islamic 
finance from conventional finance and make it “Islamic”. These products, 
which determine the partnership structure, are not used much by banks. One 
of the factors that will accelerate the development of Islamic fintech is tended 
to mudarabah and musharakah as the type of partnership that can easily es-
tablish by fintech.

•	 Shariah-based products such as sukuk and takaful can be made fast-
er and more liquid63. There are no serious initiatives in these areas 
yet. Especially in sukuk marketing, fintech will be effective in at-
tracting small investors.

•	 Islamic fintech firms could increase transparency, monitoring, and 

60  Rabbani, Mustafa Raza et al. (2020). “FinTech, blockchain and Islamic finance: an extensive 
literature review”. International Journal of Economics and Business Administration, 8(2), 65-86.

61  Rabbani, Mustafa Raza et al. (2020). “FinTech, blockchain and Islamic finance: an extensive 
literature review”. International Journal of Economics and Business Administration, 8(2), 65-86.

Firmansyah, Egi Arvian, & Anwar Mokhamad (2019, January). “Islamic financial technology 
(FINTECH): its challenges and prospect”. In Achieving and Sustaining SDGs 2018 Conference: 
Harnessing the Power of Frontier Technology to Achieve the Sustainable Development Goals (ASS-
DG 2018). Atlantis Press.

62  Shukri, Surina (2020), “MDEC Islamic Fintech Report 2020”, Access date: 14.09.2020
63  Baber, Hasnan (2020). “FinTech, Crowdfunding and Customer Retention in Islamic 

Banks”. Vision, 24(3), 260-268.
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accountability64. Especially the regtech is suitable for such services. 
Regtech products, which will be offered in Islamic standards, will 
be useful for ensuring the transparency of Islamic institutions.

•	 The existence of institutions such as AAOIFI and IFSB that deter-
mine the Shariah-compliant standards, being effective, and having 
a right to comment in the Islamic finance world will also accelerate 
the determination of Shariah-compliant standards for Islamic fin-
tech. The reputation of these institutions will ensure the acceptance 
of accreditations granted by them.

•	 Being Shariah-compliant will be an attractive factor for Muslim com-
munities. Although ensuring Shariah compliance is seen as a barrier 
to competing with international fintech companies, it will be an im-
pressive factor for the Muslim population that is unbanked and/or 
avoid conventional banks. Islamic fintech, in collaboration with tra-
ditional Islamic banks, can offer cost-effective digital solutions at a 
lower spread65. Islamic banks have a broad customer portfolio with 
a variety of products that appeal to all segments. Islamic fintech can 
use this experience and customer portfolio as a starting point.

•	 Islamic fintech start-ups can provide a various and wide range of 
innovative solutions and products. Since they are focused on niche 
sub-sectors, each entrepreneurship could increase the effectiveness 
of Islamic finance.

Recommendations

Islamic fintech should be seen as intermediary institutions that will bring 
Islamic finance into a competitive position in the new era. It would be ap-
propriate to take some steps to develop and mature the sector. Suggestions 
for making the sector competitive, ensuring uniformity, and preparing the 
ground for new players to enter the sector are given below.

•	 By creating a regulatory sandbox, start-ups can be helped in devel-
oping, modifying, and perfecting their products during the incuba-
tion period. Malaysia and Indonesia have already started to attract 
fintech initiatives by creating such infrastructures.

•	 The young generation can be targeted by courses to develop human 
resources. These training centers can even be created online. The 

64  Hasan, Rashedul et al. (2020). “Fintech and Islamic Finance: Literature Review and Re-
search Agenda”. International Journal of Islamic Economics and Finance (IJIEF), 3(1), 75-94.

65  Rabbani, Mustafa Raza et al. (2020). “FinTech, blockchain and Islamic finance: an extensive 
literature review”. International Journal of Economics and Business Administration, 8(2), 65-86.
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young generation can be directed to the required areas, such as soft-
ware, IT, and security so that they can be experts. With the support 
of the academy, every aspiring young person can be encouraged to 
enter the software sector without preconditions. This strategy will 
bring benefits in the short, medium, and long term.

•	 One of the most important aspects of Islamic finance is its social per-
spective. The Islamic fintech ecosystem can also play an active role 
in the effective operation of the zakat and sadaqah establishment in 
cooperation with the NGO and waqfs.

•	 The roles and expectations of stakeholders and third parties can be 
clearly defined by preparing Islamic fintech guidance66.

•	 One of the main areas of Islamic fintech is crowdfunding67. By en-
couraging the B2B collaboration, larger funds can be transferred 
to crowdfunding. Thus, the effectiveness and awareness of crowd-
funding start-ups will increase, and they will become a global play-
er.

•	 It can be ensured that Islamic banks and financial institutions are 
more aggressive in supporting fintech. Promoting these initiatives 
can be encouraged by facilities such as tax exemption. Examples 
such as AlBarakaGaraj (Turkey), Central Bank of Bahrain, Bank In-
donesia, Bank Negara Malaysia show that good results are obtained 
from such supports.

•	 The structure of the ecosystem should be determined by preparing 
Islamic fintech regulations. Drawing concrete boundaries regard-
ing Shariah Compliance needs will also serve as a roadmap for new 
start-ups.

•	 Investments in fields such as Artificial Intelligence, cyber-security, 
big data analysis, and data mining will appeal not only to Islamic 
fintech but also to conventional fintech. These branches can be de-
termined as priority areas to expand the customer portfolio and to 
comprise a non-Muslim society.

•	 The main channel for fintech to reach their stakeholders is website. 
When the websites of Islamic Fintech are examined, it is seen that 
they are insufficient in terms of content and information and have 
no attractive side. Websites of Islamic fintech should care about the 
visual quality as well as the service provided and should have the 
equipment to inform their website visitors.

66  Shukri, Surina (2020), “MDEC Islamic Fintech Report 2020”, Access date: 14.09.2020
67  Basit, Abdul Haseeb (2019). “The Global Islamic Fintech Report”, Elipses.
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RESULT AND SUGGESTIONS
Islamic finance has come a long way from the time it started with its mod-

ern form until today. The Islamic finance sector, which has growth potential, 
has provided product/service and portfolio diversity by adapting to technol-
ogy and global financial markets. In addition to Islamic-sensitive customers, 
non-Muslim people with ethical concerns have become customers of Islamic 
financial institutions. Islamic finance, which has become an alternative to con-
ventional finance, makes a difference with its instruments. But it has difficulty 
while competing with major international actors and has trouble increasing 
its profitability as it has lagged in product diversity. In addition to these, if 
they work according to Islamic standards, it is not possible to use the oppor-
tunities and alternatives that global players have.

Islamic fintech can offer an insight into the opportunities that Islamic fi-
nance needs. Islamic fintech combines the flexibility, transparency, and ad-
vantages of fintech with the requirements of Islamic finance. In the field of 
finance, Islamic fintech can be seen as one of the ways of doing ethical trade 
without entering the interest, gharar, and maysir practices which are prohibit-
ed by Islam. With its structure that emphasizes the individual and the service 
to the individual, fintech fully coincides with the Islamic perspective. Also, 
since it includes the freedom to set profit spreads, there is no need to trade 
at the margins forced by conventional banking. Islamic financial institutions, 
which are advantageous in reaching the Muslim population, can expand their 
customer portfolio at very low costs with Islamic fintech.

In the financial markets, it has been seen that the competition in the future 
will be made over financial technologies. Islamic fintech will enable Islamic 
financial institutions to exist in the race, stand out and/or beat the market. 
The reasons stated here will also ensure the existence of Islamic financial in-
stitutions in the future. For this reason, Islamic fintech needs to be supported, 
diversified, and strengthened. A great race and innovation have started in the 
fintech industry. An Islamic fintech is easy to turn into a conventional fintech. 
Islamic fintech start-ups that do not find the necessary support and interest 
will evolve into a conventional formation. New start-ups and young entre-
preneurs turn to conventional fintech, as they are not vital in Islamic fintech.

Legal regulations and sandboxes should be prepared for the formation 
and development of Islamic fintech. The steps to be taken by the states and 
regulatory authorities in this regard have great importance. The countries that 
need to take the fastest steps in the legal framework are the countries that 
have the biggest share of Islamic finance such as Malaysia and Saudi Arabia. 
For this purpose, necessary attention should be paid to ensure that the ar-
rangements made work and become usable in other countries.
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With the awareness that the future is shaped by the work done in the 
present, Islamic fintech should be developed now. Thus, Islamic finance can 
grow faster, compete in international markets, and serve people with its social 
understanding. It is our greatest wish that the predictions and recommenda-
tions made in the study will evoke effective individuals and institutions.
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Possible Repercussions of Opening Participation Banking Window 
of Conventional Banks Operating in Turkey

Abstract 
With the establishment of the Islamic Development Bank in 1975, a strong 

foundation was laid for the existence of the participation banking sector in the 
world and the establishment process of participation banks in many countries 
began. The success of the development trend of participation banks and the 
possibility of reaching a size that will dominate the sector in the coming years 
caused many banks operating in the traditional banking sector to turn to this 
area. In this direction, traditional banks that want to get a share from the par-
ticipation banking market have implemented alternative practices to enter the 
sector. The most widely used of these applications is the Islamic window ope-
ning model of a traditional bank. In this direction, there are 526 participation 
banks in the world as of 2020, and the fact that 219 banks within these banks 
serve within the participation banking window is a proof that the model is 
widely applied throughout the World.

The lack of consensus among Islamic scholars on the implementation of 
the window system is seen as the most important problem in the adoption 
of the system. In this context, some Islamic scholars did not express a posi-
tive opinion on this issue, for reasons such as the establishment of a window 
system with the capital of traditional banks and their inability to contribute 
to the development of Islamic finance. Some Islamic scholars agreed that it 
would be more reasonable to receive services within the window system in-
stead of working with a purely traditional bank. In addition, they did not see 
any inconvenience in the implementation of the said application due to the 
possibility of turning into a full-fledged participation bank by eliminating the 
interest-bearing structure of traditional banks included in the window sys-
tem. The fact that Islamic scholars have basically two different views on the 
window system is reflected in Islamic financial markets. Accordingly, while 
in some countries there is no problem for traditional banks to become actors 
in Islamic finance markets through the window system, in some countries it 
is seen that these institutions cannot be included in Islamic finance markets. 
Saudi Arabia, Bahrain, Pakistan, United Arab Emirates, Indonesia and Ban-
gladesh are the leading countries that actively use the window system among 
the countries with a large Muslim population. These countries (excluding Pa-
kistan) are also among the top ten countries with the highest value for Islamic 
banking assets globally. Countries that are among the top ten countries with 
the highest value in terms of Islamic banking assets, but are not included in 
the window system or have abandoned the application; Iran, Kuwait, Qatar 
and Turkey.
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Turkey’s institutional acquaintance with Islamic finance culture dates 
back to 1985. Participation banks, which initially operated under the name of 
a private financial institution, took the title of bank as a result of the amend-
ment made in the banking law in 2005.Although participation banks in Tur-
key have a 36-year history, their market shares in both the national banking 
sector and international Islamic finance markets are relatively low. The in-
ability of the participation banking sector to increase its market share in the 
Turkish banking sector is seen as a problem that needs to be solved for the 
participation banking sector and its stakeholders. In the face of this situation, 
while some actors in the sector tried to get rid of the problem by offering 
new products and services, the public authority announced that the participa-
tion banking window model could be put into use. (“Medium Term Program 
(2019-2021)” was published on September 20, 2018). In this direction, the main 
purpose of the study is; It presents an analysis of the potential impacts that 
could arise if traditional banks in Turkey were allowed to operate within the 
Islamic window system. When the literature on the window system is ex-
amined, it is seen that although there are many studies in the world, there is 
only one study on the application in Turkey. Within the scope of the research, 
the document review method, which is one of the qualitative research tech-
niques, was used. As a result of the research, it was concluded that the possi-
ble effects of the window application on the participation banking sector are 
multidimensional. In this direction, the strengths, weaknesses, opportunities 
and threats of the system were tried to be determined in order to analyze the 
possible effects.

Keywords: Finance, Islamic Finance, Traditional Banking, Participation 
Banking, Window Participation Banking,

Türkiye’de Faaliyet Gösteren Geleneksel Bankaların, Katılım Ban-
kacılığı Penceresi Açmasının Olası Yansımaları 

Öz
İslam Kalkınma Bankası’nın 1975 yılında kurulması ile dünyada katılım 

bankacılığı sektörünün varlığı adına güçlü bir temel atılmış ve birçok ülkede 
katılım bankalarının kuruluş süreci başlamıştır. Son yıllarda katılım banka-
larının gelişim trendinin başarılı tablolar çizmesi ve gelecek yıllarda sektörü 
domine edecek bir büyüklüğe kavuşma ihtimali geleneksel (Konvansiyonel) 
bankacılık alanında faaliyet gösteren birçok bankanın da bu sektöre yönel-
me sürecini hızlandırmıştır. Bu kapsamda katılım bankacılığı pazarından pay 
almak isteyen geleneksel bankalar, sektöre giriş yapmak amacıyla alternatif 
uygulamaları hayata geçirmişlerdir. Bu uygulamalar arasında en yaygın olanı 
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ise geleneksel bir bankanın İslami pencere açması modelidir. Dünya genelin-
di katılım bankası bulunmakta olup, bu bankalar içeresinde yer alan 219 banka-
nın katılım bankacılığı penceresi dâhilinde hizmet vermektedir. Bu durum 
konu uygulamanın dünyada yaygın bir şekilde uygulandığının göstergesi 
niteliğindedir.

Pencere Sistemi’nin uygulanmasına yönelik İslam bilginleri arasında gö-
rüş birliğinin olmaması sistemin kabulü noktasında en önemli sorun olarak 
görülmektedir. Bu doğrultuda bir kısım İslam bilgini, pencere sisteminin gele-
neksel bankaların sermayesiyle kurulması ve İslami finansın gelişmesine her-
hangi bir katkı sağlayamayacağı gibi sebepleri gerekçe göstererek konu uygu-
lama hakkında olumlu görüş belirtmemişlerdir.  İslam bilginlerinin bir kısmı 
ise, pür bir geleneksel banka ile çalışmaktansa pencere sistemi dâhilinde hiz-
met gösteren banka ile çalışmanın daha makbul olacağını ve pencere sistemi-
ne dâhil olan geleneksel bankaların faizli yapısından arındırılarak tam teşek-
küllü bir katılım bankasına dönüşmesi ihtimalinin göz önünde bulundurarak, 
konu uygulama hakkında olumlu görüş belirtmişlerdir. İslam bilginlerinin 
pencere sistemi yönelik temelde iki farklı görüşe sahip olmaları İslami finans 
piyasalarına yansımıştır. Bu doğrultuda bazı ülkelerde geleneksel bankaların 
pencere sistemi aracılığıyla İslami finans piyasalarının bir aktörü konumuna 
gelmesi hususunda bir beis görülmez iken, bazı ülkelerde ise konu sistemin 
uygulanmasına izin verilmemiştir. Müslüman nüfusun yoğun olduğu ülkeler 
arasında pencere sistemini aktif bir şekilde kullanan ülkelerin başında; Suudi 
Arabistan, Bahreyn, Pakistan, Birleşik Arap Emirlikleri, Endonezya ve Bang-
ladeş gelmektedir. Bu ülkeler (Pakistan hariç) ayrıca küresel ölçekte İslami ban-
kacılık varlıkları açısından en yüksek değere sahip ilk 10 ülke içeresinde de 
yer almaktadır. İslami bankacılık varlıkları açısından en yüksek değere sahip 
ilk 10 ülke içeresinde yer alan fakat pencere sistemine dâhil olmayan veya 
konu uygulamadan vazgeçen ülkeler ise; İran, Kuveyt, Katar ve Türkiye’dir.

Türkiye’nin kalıcı anlamda İslami finans kültürü ile tanışması 1985 yılın-
da gerçekleşmiştir. Başlangıçta özel finans kurumu adı altında faaliyet göste-
ren katılım bankaları 2005 yılında bankacılık kanununda yapılan değişiklik 
sonucunda banka unvanını almışlardır. Türkiye’de katılım bankaları 36 yıllık 
bir geçmişe sahip olmasına rağmen,  hem ulusal bankacılık sektöründeki payı 
hem de uluslararası İslami finans piyasalarından aldığı pay nispi olarak düşük 
seviyelerde seyretmektedir. Türkiye’de katılım bankacılığı sektörünün bankacılık 
sektörü içeresindeki payının artırılamaması, katılım bankacılığı sektörü ve pay-
daşları için çözülmesi gereken bir sorun olarak görülmektedir. Bu durum kar-
şısında bir taraftan sektördeki aktörler alternatif ürün ve hizmetler sunarak 
konu sorundan arınmaya çalışırken, diğer taraftan kamu otoritesi ise 20 Ey-
lül 2018 tarihinde yayınladığı “Orta Vadeli Program (2019-2021)” kapsamın-
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da katılım bankacılığının yaygınlaştırılması amacıyla yeni iş modeli/pencere 
sisteminin uygulanmasına yönelik düzenlemeler yapılacağını beyan etmiştir. 
Bu doğrultuda çalışmanın temel amacı; Türkiye’deki geleneksel bankaların, 
katılım (İslami) bankacılığı pencere sistemi dâhilinde faaliyet göstermelerine 
izin verilmesi durumunda, ortaya çıkacak olası etkilerin çözümlenmesini sağ-
lamaktadır. İslami pencere uygulamasına yönelik alan yazını incelendiğinde, 
dünya genelinde konu uygulama kapsamında çok sayıda araştırmanın yer 
aldığı, fakat Türkiye’de bu durumun oldukça sınırlı düzeyde olduğu tespit 
edilmiştir. Çalışma kapsamında nitel (Kalitatif) araştırma tekniklerinden do-
küman incelemesi kullanılmıştır. ATürkiye’de geleneksel bankaların katılım 
penceresi açmak suretiyle, faizsiz finans sektörü içerisinde yer almalarının; 
katılım bankacılığı sektörü ve geleneksel bankacılık sektörü üzerinde çok bo-
yutlu etkiler yaratacağı sonucuna varılmıştır. Bu doğrultuda olası etkileri de-
taylı bir şekilde çözümlemek amacıyla sistemin güçlü yönleri, zayıf yönleri, 
fırsatları ve tehditleri belirlenmeye çalışılmıştır.

Anahtar Kelimeler: Finans, İslami Finans, Geleneksel Bankacılık, Katılım 
Bankacılığı, Pencere Katılım Bankacılığı, 

Giriş
Gresham Yasası kötü paranın (gümüş) iyi parayı kovduğu (altın) temeline 

dayanmaktadır.1 Bu yasa temelinde geleneksel bankaların faizli işlemlerini 
kötü para, katılım bankalarının faizsiz işlemlerini iyi para olarak nitelen-
dirildiğinde, faizli paranın (kötü para) faizsiz parayı (iyi para) kovmasının 
engellenmesi ve ekonomide iyi paranın artırılması görevinin sadece katılım 
bankalarının sorumluluğuna bırakılmaması gerekmektedir. Bu sorumlulu-
ğun sadece katılım bankalarına yüklenmesi dünyada kötü paranın uzun yıl-
lar boyunca hükümdarlık sürmesine sebebiyet verecektir. Bu nedenle finan-
sal piyasalarda faaliyet gösteren diğer aktörlerin, devletlerin ve toplumların 
kötü paradan arınma arzusu içeresinde olması ve bu yönde eyleme geçmeleri 
gerekmektedir. Bu doğrultuda kötü paradan (faizli para) kurtulma amacıyla 
geliştirilen ve yirmi yıllık geçmişe sahip olan İslami pencere uygulamasının, 
bu amaca hizmet edip etmediği konusunda İslam âlimleri arasında fikir bir-
liği bulunmaktadır. Dünyada İslami pencere uygulamasın yoğun bir şekilde 
kullanan ülkelerin mevcudiyetinin yanı sıra bu uygulamadan vazgeçmiş veya 
bu alana kapılarını açmamış ülkeler de bulunmaktadır.

 Türkiye’de katılım bankalarının küresel ve ulusal boyutta pazar 
paylarının görece düşük olması sektörün sorgulanmasına sebebiyet vermek-
tedir. Bu kapsamda katılım bankacılığının gelişiminin ivme kazanması adı-
na kamu otoritesi tarafından 20 Eylül 2018 tarihinde ilan edilen “Orta Vadeli 
Program (2019-2021)” kapsamında Türkiye’de pencere sisteminin uygulan-
1  İlker Parasız, Para Politikası Türkiye Uygulaması (Bursa Ezgi: Kitap Evi,1998), 18.
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masına yönelik düzenlemeler yapılacağı beyan edilmiştir. Bu çalışmada pen-
cere sisteminin Türkiye’de uygulanması veya uygulanmaması hususu tartış-
maya açılacak ve konu sistemin uygulanması durumunda ortaya çıkaracağı 
olası etkiler tespit edilmeye çalışılacaktır. Türkiye‘de pencere sistemi üzeri-
ne yapılan çalışmalar incelediğinde; konu uygulamaya yönelik kapsamlı bir 
araştırma yapılmadığı sonucuna ulaşılmıştır. Bu doğrultuda yapılan alan ya-
zın incelemesinde tek bir çalışmaya ulaşılmış ve bu çalışma Ergeç vd2. tara-
fından 2014 yılında yapılmıştır. Ergeç vd. çalışmasında pencere sistemine yö-
nelik Eskişehir özelinde 500 banka müşterisinin görüşlerine başvurmuşlardır. 
Araştırma sonucunda ise; Türkiye’de pencere sistemine olan eğilimin yüksek 
olduğunu tespit etmişlerdir. Bu çalışma, Türkiye’de konu uygulama üzerine 
yapılan ikinci araştırma niteliğine sahip olmakla birlikte literatürde derinliğin 
sağlaması adına önemli görülmektedir. Bununla birlikte çalışmanın yapıla-
cak yeni araştırmalara rehber niteliği taşıyacağı düşünülmektedir. Çalışma 
kapsamında net bir çerçeve oluşturulması için nitel araştırma tekniklerinden 
doküman incelemesi kullanılmıştır. Bu kapsamda İslami pencere uygulama-
sının dünya örnekleri incelenerek Türkiye ile ilişkisi kurulmaya çalışılmıştır. 
Çalışma sonucunda Türkiye’de pencere sisteminin uygulanması durumunda 
sisteme katılacak geleneksel bankaların misyon beyanlarında değişikliğe git-
mesi ve tam teşekkülü katılım bankası açmasına veya dönüşmesine yönelik 
teşvikler sağlanması hususunda önerilerde bulunulmuştur.

1. Katılım (İslami) Pencere Uygulamasına Yönelik Kavramsal 
Çerçeve 

Finansal piyasalarda İslami usullere uygun olarak hizmet sunan kuru-
luşlar temelde üç farklı yapılanma dâhilinde hizmet vermektedirler. Bu kuru-
luşlar; İslami bankalar, İslami bankacılık penceresi ve İslami yan kuruluşlar 
şeklinde adlandırılmaktadır. Bu sistemler içerisinde yer alan İslami pencere 
modeli, ikili bankacılık sistemine sahip bazı ülkeler tarafından uygulanmakta 
ve konu sistem aracılığıyla geleneksel bankalar İslami usullere uygun olarak 
bankacılık hizmeti sunmaktadır.3 Diğer bir ifadeyle geleneksel bankalar pen-
cere uygulaması sayesinde İslami hassasiyeti olan müşterilerine İslami kural-
larla uyumlu araçları kullanma olanağı sunmaktadır.4 

Pencere modeli, geleneksel bankaların, faizli yapısından ayrı oluşturu-

2  Ethem Ergeç vd.,” Katılım Bankası Müşterilerinin Bankacılık Sistemi Kullanım Tercihleri: 
Mevduat Bankaları İçin İslami Bankacılık Penceresi”, Tüketici ve Tüketim Araştırmaları Der-
gisi 6/2 (2018),89.

3   Humayon Dar - Mufti Azami, Global Islamic Finance Report (Cambridge Instıtute of İslamic  
Fınance, 2011), 44.

4 . Abdul-Razzaq A.Alora- A.Zubair , ”Legal and Operational Frameworks of Islamic Windows 
in Conventional Financial Institutions in Nigeria” Journal of Islamic and Comparative Law 
(2010), 1-16.
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lan, bankacılık işlemlerini kar/zarar paylaşımı temelinde sürdüren ve İslami 
finans ilkeleri dâhilinde faaliyet gösteren bölümler olarak tanımlanmaktadır. 
Bu kapsamda İslami pencereler bağımsız finans kurumları olmayıp daha 
ziyade,  İslami finans ilkelerine uygun ürünler sunan geleneksel finans ku-
rumları içinde uzmanlaşmış kurulumlardır.5 2014 yılında yayınlanan Küresel 
İslami Finans Raporuna göre, geleneksel bankaların İslami pencere açmasını 
tetikleyen iki önemli neden bulunmaktadır. Bunlardan ilki, geleneksel ban-
kacılık sistemi içerisinde yer alan müşterilerinin katılım bankalarına geçişini 
engelleyerek, kendi portföylerinde tutulmasını sağlama arzusu diğeri ise; İs-
lami bankalar ve diğer geleneksel bankaların portföyünde yer alan müşterile-
ri kendi bünyesine çekmek arzusudur.

Tablo 1’de İslami yan kuruluşlar,  pencere sistemi ve katılım bankalarına 
ait farklılıklar yer almaktadır.

Tablo:1. İslami Bankacılık Sistemi Karşılaştırması

Kaynak: Islamic Bankers Resource Center (IBRC), “Bilgi Merkezi” (Erişim 18 Şubat 2021).

İslami finans piyasalar içerisinde faaliyet gösteren İslami bankaların, İs-
lami pencerelerin ve İslami yan kuruluşların faaliyet amaçları ortaktır. Bu or-
tak amaca rağmen, kurulan organizasyonların yapılarında büyük farklılıklar 
bulunmaktadır. Bu doğrultuda pencere modeli ile İslami yan kuruluş modeli 

5  Hennıe Van Greunıng- Zamır Iqbal, Risk Analysis for Islamic Banks (IMF, 2008), 15.
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karşılaştırıldığında; pencere modelinin geleneksel bankaların sermayeleri6, 
çalışanları ve şubeleri kapsamında kurgulanan bir model olduğu, organi-
zasyon yapılarının ise geleneksel bankacılık yapısı kapsamında oluşturuldu-
ğu görülmektedir. İslami yan kuruluş uygulamasında ise; İslami kurallara 
uyumlu ürünlerin hizmetinin sunulmasında bağımsız olarak kurulan bir yapı 
mevcuttur ve bu kuruluşlar ayrı bir organizasyon dâhilinde hizmet vermek-
tedirler. İslami yan kuruluşlar, geleneksel bankalara dolaylı olarak bağlantılı 
olmasına rağmen, farklı fon kaynaklarına da sahiptirler.7 Pür katılım banka-
cılığı sistemi ise, yönetim, belgeleme, muhasebe sistemi ve sermaye temini 
açısından diğer iki modelden farklıdır. Katılım bankaları İslam hukuk ile 
uyumlu kaynakları kullanırken, diğer bankalar ana bankalarına bağlı hareket 
etmektedirler. 

2. Katılım (İslami) Pencere Uygulamasına Yönelik Esaslar

İslam âlimlerinin, geleneksel bankaların İslami pencere açmasına yönelik 
değerlendirmelerinde görüş birliği bulunmamaktadır. Bu doğrultuda pencere 
sistemine yönelik olumsuz görüşe sahip olan din alimlerinin temel yaklaşım-
larını incelendiğinde; pencere sistemi dahilinde faaliyet gösteren geleneksel 
bankaların misyon beyanlarında, katılım bankacılığının desteklenmesi veya 
ilerletilmesine yönelik herhangi bir atıfta bulunulmadığı,8 geleneksel banka-
ların sermayesi ile kurulmasından dolayı meşruiyeti konusunda şüphelerin 
oluşacağı hususunda görüşler bildirerek konu uygulamadan uzak durulması 
gerektiğini vurgulamışlardır.9 Yukarıdaki görüşlerin aksine bazı İslam âlim-
leri ise; geleneksel bankaların finansman havuzlarının faize dayalı uygula-
malardan ve helal olmayan kaynaklardan oluşmasına rağmen herhangi bir 
gelir (faizli) kaynağının arındırılıp temizlenebileceğini ve bu arındırma işlemi 
yapıldıktan sonra İslami finans ilkeleri doğrultusunda faaliyet gösterebileceği 
hususunda görüş beyan etmişlerdir.10 İslami pencere uygulaması özelinde ise; 
bazı ülkelerde İslami bankaların faaliyet izni almasının zor olduğu için bu ül-
kelerde İslami finans kültürünün oluşması adına İslami finans pencerelerinin 
açılmasının tek alternatif olduğunu belirtmişlerdir. Bu uygulama neticesinde 
faizli işlemlerin veya tefeciliğin azalacağına, saf geleneksel bankalarla işlem 
yapmak yerine İslami şubeler veya pencereler aracılığı ile bankacılık hizmet-

6  Pencere modelinde istisnalar olmakla birlikte, genel ekseriyeti geleneksel bankaların serma-
yesi ile finanse edilmektedir.

7  İslamicmarkets (İM), “Tapping into Islamic banking universal principles” (Erişim 18 Şubat 
2021).

8  Global Islamic Financial Services (GIFS), Global Islamic Finance Report (Londra, 2014), 110.
9  Fatma Ahmed-Khaled Hussainey, “Conversion into Islamic Banks: Jurisprudence, Economic 

and AAOIFI Requirements”, European Journal of Islamic Finance 3/3 (2015), 4.
10  GIFS, Global Islamic Finance Report, 111.
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lerinin yapılmasının daha makbul olacağını ifade etmişlerdir.11 Bu kapsam-
da İslami pencere modelinde bu görüşler doğrultusunda temellendirilmiş ve 
günümüzde birçok ülke tarafından uygulanan bir model haline getirilmiştir. 
İslami Mali Hizmetler Kurulu (IFSB) İslami pencere uygulamasına yönelik 
bir çerçeve oluşturulması amacıyla yayımladığı İslami finans yönetmeliğine 
ilişkin temel ilkeler kılavuzunda konu uygulamaya yönelik temel gereksinim-
leri kapsamlı şekilde açıklamıştır. Bu doğrultuda konu uygulamanın temel 
esasları incelemek için: Bkz. Tablo 2.

Tablo.2. İslami Pencere Uygulamasına Yönelik Temel Esaslar 

Kaynak: Islamic Financial Services Board (IFSB), Core Principles For Islamic Finance Regulation 
(Banking Segment) (Malezya: İslami Finansal Hizmetler Kurulu, 2015), 5/61.

Geleneksel bankaların İslami pencere modeli dâhilinde hizmet vermeleri 
durumunda, İslami ve geleneksel varlık/yükümlülüklerin birbirine karışma-
sını önlemek için uygun güvenlik duvarları kurulması gerekmektedir.12 Ge-
leneksel banka yöneticilerinin İslami pencere modeli dâhilinde faaliyet göste-
ren birimleri için şeffaflığı sağlamalı ve danışma kurulların verdiği kararlara 
katiyen uyulmasını hususunda gerekli süreçleri oluşturmalıdırlar. Ayrıca İs-
lami finansın gelişimine katkı sağlamak amacıyla araştırma, eğitim, ürün ve 
hizmet geliştirme hususunda aktif olarak rol almalıdırlar.

İslami pencere uygulamasının işleyiş süreci incelendiğinde;
	Kanunlar veya yönetmelikler dâhilinde İslami pencere uygulamasının 

kapsamı belirlenmelidir.

	Denetim yetkisine sahip kuruluş tarafından, geleneksel bankacılık faaliye-
ti yürüten ve İslami pencere uygulamasına dâhil olan bankanın, kanun ve 
yönetmeliklerinin gerektirdiği şekilde sermaye yeterliliği ve likidite gerek-
sinimini ana şirketten asgari miktarda fon sağladığı belirlenmelidir.

11  Ahmed- Hussainey, “Conversion into Islamic Banks: Jurisprudence, Economic and AAOIFI 
Requirements”, 5.

12  Juan Solé, Introducing Islamic Banks into Conventional Banking Systems (IMF, 2007), 7.
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	Denetim yetkisine sahip kuruluş tarafından geleneksel bankacılık faaliyeti 
yürüten ve İslami pencere uygulamasına dâhil olan bankanın, İslami var-
lıkları ve fonlarının, İslami ilkelere uygun olmayan varlıklar ve fonlardan 
ayrılmasını şeffaf hale getirecek bir sisteme sahip olduğu belirlenmelidir.13

	Denetim yetkisine sahip kuruluş tarafından geleneksel bankacılık faaliyeti 
yürüten ve İslami pencere uygulamasına dâhil olan bankanın, pencere uy-
gulamalarının İslami finans ilkelerine uygun olduğuna dair gerekli güveni 
sağlamak adına; iç sistemlere, prosedürlere ve kontrollere sahip oldukları 
belirlenmelidir.

	Denetim yetkisine sahip kuruluş tarafından geleneksel bankacılık faaliyeti 
yürüten ve İslami pencere uygulamasına dâhil olan bankanın, ayrı bir mali 
tablolar seti yayınlamasını talep etmeli ve ek olarak aşağı belirtilen olgu-
lara ait bilgileri kamuoyu ile paylaşması gerektiğini belirtmelidir. Bunlar;

	Pencere sistemine dâhil olan bankanın likidite açığı oluşması duru-
munda bu açığı hangi fon kaynaklarıyla kapatacağı belirtilmelidir.

	Sermaye yeterliliğiyle ilgili açıklama yapmalıdır.

	Risk yönetimi ve yönetişimi sağlamalıdır.

	Danışma kurulunun atanmasını beyan etmelidir.

	İslami pencereler kapsamında yapılan işlemlerin İslami finans ilkelerine 
uygunluğu hakkında raporlar hazırlamalı ve kamuoyu ile paylaşılma-
lılardır.14

Yukarıda belirtilen açıklamalar neticesinde İslami pencere uygulaması-
na ait temel esasların özü belirtilmiştir. Bu doğrultuda geleneksel bankacılık 
alanında hizmet veren bankaların İslami pencere (Katılım Penceresi) açması 
yönelik verilen bilgiler rehber niteliği sahip olmakta ülke veya bölgeler nez-
dinde farklılıklar göstermektedir.

3. Katılım (İslami) Pencere Uygulamasının Dünya Örnekleri

İslami finans alanında önemli bir yere sahip olan İslam İşbirliği Teşki-
latı’na (OİC) bağlı ülkelerin pencere sistemi dâhilinde hizmet veren kurum 
sayıları Şema 1’de gösterilmiştir. İİT içerisinde yer alan Birleşik Arap Emirlik-
leri, Endonezya, Pakistan ve Bangladeş’te pencere sistemi yaygın bir şekilde 
kullanılmaktadır. Suudi Arabistan’da pencere sisteminde faaliyet gösteren 
kurum sayısı diğer ülkelere kıyasla az olmasına rağmen, aktif büyüklükleri 
ve sektör içerisinde aldığı pay açısından dünya katılım bankacılığı sektörü 
içinde önemli bir aktör haline gelmiştir.

13  Sistem,  hem İslami pencere uygulaması doğrultusunda faaliyet gösteren kurumun İslami 
finansa ile uyumlu olmayan varlıklara yatırım yapmasını engellemeli hem de yatırımcıların 
fonlarını geleneksel ana işletmeye kanalize etmesini önlemelidir.

14  IFSB, Core Principles For Islamic Finance Regulation (Banking Segment), 5/63.
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Şema 1. İTT İçeresinde Yer Alan Ülkelerin Pencere Sistemi Ait Kurum Sayıları

  Kaynak: Islamic Corporation for Development of the Private Sector (ICD), Islamic Finance 
Development Report (Suudi Arabistan: 2019).

3.1. Endonezya

Endonezya’da 2004 yılında yapılan kanun değişikliği ile birlikte İslami 
bankacılık işlemlerinin gerçekleştirilmesine yönelik önemli bir adım atılmış-
tır.15 Endonezya Müslüman ülkeler arasında en fazla İslami finansal kuruluşa 
sahip olan ülke konumundadır. 2020 yılı itibarıyla Endonezya’da, İslami ban-
ka sayısı 332 olup bu bankaların aktif büyüklüğü ise 130 milyar dolar seviye-
sindedir. Ülkede 14 banka pür İslami bankacılık modeli kapsamında hizmet 
verirken, 21 banka ise İslami pencere modeli dâhilinde hizmet vermektedir. 
Endonezya’da İslami pencere sistemi altında faaliyet gösteren bankaların top-
lam İslami bankacılık varlıkları içerisindeki payı %33 tür.

Tablo:3. Endonezya’da İslami Bankalar ve Varlıkları

  Kaynak: Financial Services Authority (OJK) , “Islamic Banking In Indonesia In Brief” (Eri-
şim 25 Şubat 2021).

Endonezya’da, son yıllarda İslami pencere modeli ile hizmet veren iki 
banka tam teşekküllü İslami bankaya dönüşmüştür. İslami banka pencereleri-
nin sayısındaki düşüşe rağmen, bu kategorideki şube sayılarında artışlar göz-
lenmiştir. 2013 yılında 125 şube ile hizmet veren pencere modeli 2020 yılında 

15  Ayfer Gedikli-Seyfettin Erdoğan, “Endonezya’da İslami Finans Ve İslami Bankacılık Uygula-
maları”, Bilgi Ekonomisi ve Yönetimi Dergisi 13/2 (2018), 161-195.
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şube sayısını 161’e çıkarmıştır. İslami pencereler 2013-2020 yılları arasında 
varlıklarını %179 oranında artırarak, Endonezya’da İslami bankacılık sektö-
rünün toplam varlığının artırmasına da önemli oranda katkı sağlamışlardır. 

Tablo 4: Endonezya’ da Pencere Sistemine Ait Temel Göstergeler

Kaynak Financial Services Authority (OJK) , “Islamic Banking In Indonesia In Brief” (Erişim 25 
Şubat 2021).

3.2. Birleşik Arap Emirlikleri

Birleşik Arap Emirlikleri (BAE)’nde ikili (dual) bankacılık sistemi bu-
lunmaktadır. 1975 yılında Birleşik Arap Emirlikleri’nde kurulan Dubai İslam 
Bankası (Dubai Islamic Bank), İslami prensiplere uygun olarak kurulan ilk 
özel katılım bankası özelliğine sahiptir. BAE’de 2020 yılı itibarıyla 58 banka 
faaliyet göstermekte olup bunun 23’ü yerli, 35’i ise yabancı banka statüsün-
dedir.16 İslami bankacılık alanında faaliyet gösteren toplam kurum sayısı 34 
olup, bu kurumların 26’sı pencere sistemi dâhilinde faaliyet göstermektedir.

Tablo 5. BAE’deki İslami Finans Şirketlerinin Dağılımı

İslami Bankacılık Türleri Sayıları
İslami Banka 8
İslami Pencere Sayısı 26
İslami Finans Şirketi 12
İslami Yatırım Şirketi 1
Toplam 47

Kaynak: Ibrahim Akoum, Workshop on Islamic Finance in National Accounts 
(RAK Center for Statistics & Studie), 11.

16  Central Bank Of The UAE (CB), “Financial Institutions” (Erişim 26 Şubat 2021).
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3.3. Suudi Arabistan
Suudi Arabistan’da İslami finans piyasalarında faaliyet gösteren dört tip 

İslami finansal kuruluş bulunmaktadır. Bunlar; İslami ticaret bankaları, İslami 
banka dışı kuruluşlar, İslami yatırım şirketleri ve İslami sigorta şirketleridir.17 
Suudi Arabistan’da, İslami finans ilkeleri kapsamında hizmet veren banka-
lar incelendiğinde; beş bankanın tam İslami bankacılık anlayışı kapsamında 
hizmet verdiği, sekiz bankanın ise İslami pencere modeli ddahilinde faaliyet 
gösterdiği görülmektedir. Ayrıca bu bankalar genel ekseriyetle küresel İslami 
finans piyasalarının da önemli aktörleri olarak görülmektedir. Bu doğrultu-
da National Commercial Bank’ın yalnızca İslami pencere kapsamında hizmet 
vermesine rağmen dünyadaki üçüncü büyük İslami banka özelliğine sahip ol-
ması bu durumu destekler niteliktedir. Tablo 6’da Suudi Arabistan’da faaliyet 
gösteren İslami ticari bankalar yer almaktadır.

Tablo 6. Suudi Arabistan’daki İslami Ticari Bankalar

Kuruluşlar Toplam Varlıklarda İslam hukuku Uyumlu, 
Varlıkların %’si

Al Rajhi Bank Tam İslami Banka
National Commercial Bank İslami Pencereler (45.73)

Saudi British Bank (SABB) İslami Pencereler (52.75)

Alinma Bank Tam İslami Banka
Arab National Bank İslami Pencereler (43.13)

Samba Financial Group İslami Pencereler (30.66)

Riyad Bank İslami Pencereler (31.90)

Banque Saudi Fransi İslami Pencereler (38.54)

Bank Al Jazira Tam İslami Banka
Bank Albilad Tam İslami Banka
Saudi Hollandi Bank İslami Pencereler (38.86)

Saudi Investment Bank İslami Pencereler (34.82)

Islamic Development Bank Tam İslami Banka
   
Kaynak: The Banker, “Markets & İslamic Finance (2016).

17  The Banker, “Markets & İslamic Finance” (Erişim 27 Şubat 2021).
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4. Türkiye’de Geleneksel Bankaların Katılım Bankacılığı Pence-
resi Açmasının Olası Etkileri
Türkiye’de pencere sistemine yönelik ilk adım 2017 yılında 5684 sayılı 

Kanun’da yapılan değişiklik neticesinde geleneksel sigortacılık faaliyetleri 
yürüten şirketlere pencere usulü faaliyet göstermesine izin verilmesi ile atıl-
mıştır.18 İkinci adım ise; Hazine ve Maliye Bakanlığı tarafından hazırlanan ve 
20 Eylül 2018 tarihinde yürürlüğe giren “Orta Vadeli Program (2019-2021)” 
kapsamında katılım bankacılığının yaygınlaştırılması amacıyla yeni iş mode-
li/pencere sisteminin uygulanmasına yönelik düzenlemeler yapılacağı beyan 
edilmesi şeklinde gerçekleştirilmiştir.19 Türkiye’de geleneksel bankalara katı-
lım bankacılığı penceresi açmasına yönelik yasal bir hak verilmesi veya verile-
memesi tartışılması gereken bir husus olarak değerlendirilmektedir. Bu kap-
samda konu uygulamanın tartışmaya açılabilmesi için, öncelikle Türkiye’de 
bankacılık sektörü içerisinde faaliyet gösteren katılım bankalarının güncel gö-
rünümü tespit edilecektir. Ardından Türkiye’deki mevcut katılım bankacılığı 
yapısı ile pencere uygulamasını gerçekleştiren seçili ülkelerin karşılaştırmalı 
analizi yapılacaktır ve son olarak Türkiye’de geleneksel bankaların katılım 
bankacılığı penceresi açmasının olası etkileri çözümlenecektir. 

4.1. Türkiye’de Bankacılık Sektörü İçerisinde Katılım Bankacılı-
ğının Güncel Görünümü

Türkiye’de geleneksel bankalar ile katılım bankalarını seçili finansal 
büyüklükler bakımından karşılaştırıldığında; katılım bankalarının finansal 
büyüklüklere ait yüzdesel değişimlerde sektöre göre daha iyi bir performans 
göstermesine rağmen hacim acısından sektörün oldukça gerisinde yer aldığı 
görülmektedir.  Bkz. Tablo 7.

Tablo 7.  Katılım Bankacılığı ve Sektör Açısından Başlıca Finansal Büyüklüklerin Kıyas-
lanması (Milyar TL)

 
Kaynak: Türkiye Katılım Bankaları Birliği (TKBB), “Finansal Raporlar” (Erişim 27 Şubat 2021).

18  Yasin Laçinbala- Hilmi Ünsal, “Katılım Sigortacılığında (Tekafülde) Pencere Sisteminin De-
ğerlendirilmesi”, Sosyoekonomi 27/42 (2019), 189.

19  Orta Vadeli Program, 30541 (20 Eylül 2018), 5018.16, 7.
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Türkiye’de geleneksel bankalar ile katılım bankalarının aktiflerindeki ge-
lişim trendi incelendiğinde katılım bankalarının 2017 yılından itibaren sektö-
rün üzerinde bir gelişim gösterdiği görülmektedir. Fakat 2020 yılı itibarıyla 
aktif toplamları bakımından incelendiğinde geleneksel bankacılık sektörü-
nün toplam aktiflerinin katılım bankalarının toplam aktiflerinden yaklaşık on 
üç kat büyük olduğu görülmektedir. Bu durum katılım bankalarının, ban-
kacılık sektörü içerisindeki rekabet gücünün görece düşük olduğunun ispatı 
niteliğindedir.

Şema 2.  Türkiye’de Geleneksel Bankalar ile Katılım Bankalarının Aktif Gelişim Trendi %  
(2016-2020)

Kaynak: TKBB, “Finansal Raporlar, 2021
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Şema 3. Türkiye’de Geleneksel Bankalarla ile Katılım Bankalarının Seçili Göstergeler 
Bağlamında Kıyaslanması

Kaynak: TKBB, “Finansal Raporlar, 2021

Yukarıdaki tablolar ışığında katılım bankalarının bankacılık sektörü içe-
resindeki güncel görünümü tespit edilmiştir. Bu doğrultuda bir sonraki bö-
lümde Türkiye katılım bankları ile katılım bankacılığı penceresi uygulaması-
na izin veren seçili ülkelerin karşılaştırması yapılacaktır.

4.2. Türkiye’deki Katılım Bankaları ile Katılım Bankacılığı 
Penceresi Uygulamasına İzin Veren Seçili Ülkelerin Karşılaştırması

Tablo 8. incelendiğinde; 9 ülkeden 119 bankanın pencere sistemi kapsa-
mında katılım bankacılığı hizmeti verdiği ayrıca BAE, Endonezya, Bangladeş 
ve Pakistan’da pencere banka sayısının diğer ülkelere kıyasla daha fazla ol-
duğu görülmektedir. 2011-2018 yılları arasında pencere sistemi aktiflerinin, 
katılım bankacılığı aktifleri içerisindeki değişimi incelendiğinde; BAE, Bah-
reyn, Pakistan, Suudi Arabistan ve Endonezya’da pencere sistemi aktiflerinin 
toplam katılım bankacılığı aktifleri içerisinde paylarını artırdığı görülmekte-
dir. Malezya’da üç geleneksel bankanın tamamen İslami bankacılık yapısına 
dönüşmesi pencerelerin ,sektör içerisindeki payı önemli derecede azaltmıştır.
Umman’da ise, katılım bankaları 2012 yılında faaliyet göstermeye başlamış 
olup, pencere sistemi aktiflerinin toplam katılım bankacılığı aktiflerine oranı 
% 63 seviyelerine ulaşmıştır. 
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Tablo 8. Bankacılıkta Pencere Sistemine İzin Veren Ülkelerde Pencere ve Tam Katılım 
Bankalarının Sayısı ve Aktif Oran Değişimlerinin Karşılaştırılması (2011)-(2018)

Kaynak: Ethem Ergeç vd.,” Katılım Bankası müşterilerinin bankacılık sistemi kullanım ter-
cihleri: Mevduat bankaları için İslami Bankacılık penceresi”, Tüketici ve Tüketim Araştırmaları 
Dergisi 6/2 (2018), 68; Islamic Financial Services Board (IFSB), “Ülkelere Göre Veriler” ( Erişim 28 
Şubat 2021); State Bank of Pakistan (SBP), “Para Politikası Beyanı”.

Şema 4 ve Şema 5’te Türkiye ile pencere sistemi uygulamasına izin veren 
ülkelerin bankacılık sektörüne ait pazar payı dağılımları incelendiğinde konu 
uygulamaya izin veren ülkelerde katılım bankalarının pazar payı dağılımla-
rının daha yüksek (Endonezya hariç)  olduğu sonucuna ulaşılmaktadır. Bu 
doğrultuda Suudi Arabistan, Bahreyn, Bangladeş, Malezya ve Birleşik Arap 
Emirlikleri (BAE) gibi ülkelerde katılım bankalarının pazar paylarının Türki-
ye’ye kıyasla yüksek olması,  konu ülkelerde katılım bankalarının geleneksel 
bankalara göre rekabet gücünün daha yüksek olduğunun göstergesi niteli-
ğindedir.
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Şema 4.  Türkiye’de Bankacılık Sektörünün Pazar Payı Dağılımı

Kaynak: Ernst & Young Global Limited (EY), World Islamic Banking Competitiveness Report 
(2016).
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Tablo 9.’da Küresel İslami bankacılık varlıkları açısından en yüksek 
değere sahip olan 10 ülkenin pencere uygulaması (dâhil olanlar ve olmayan-
lar) kapsamında analizi yapılmıştır. İslami pencere uygulamasının gerçekleş-
tiren ülkeler, küresel İslami bankacılık varlıklarının %56’sına sahip iken, bu uy-
gulamanın gerçekleştirilmediği ülkelerde ise bu oran %44 seviyelerindedir. İslami 
bankacılık varlıkları açısından en yüksek değere sahip olan ülkeler arasında Türki-
ye’nin küresel payı % 2,36 olup, konu ülkeler arasında katılım bankalarının 
ulusal pay sıralamasında % 7 ’lik değerle son sıralarda yer almaktadır.

Tablo 9. Pencere Uygulamasına Dâhil Olan ve Olmayan Ülkelerin Toplam Varlık (Kü-
resel) Dağılımları

Kaynak: Islamic Corporation for Development of the Private Sector (ICD), Islamic Finance 
Development Report (Suudi Arabistan: 2020).

Bölüm değerlendirmesi;

Yapılan analizler sonucunda Türkiye’de katılım bankacılığı sektörünün 
küresel ve ulusal boyutta pazar payının artırılması hususunda iki yaklaşımın 
ortaya çıktığı görülmektedir. Bunlar;

	Türkiye’nin pencere sistemini dâhil olmadan kendi gizilgücünü (Potansi-
yelini) ortaya çıkaracak politikalar ve stratejiler geliştirmek suretiyle arzu 
edilen pazar payına ulaşılması (Katar ve Kuveyt gibi ülkelerin pencere sis-
temine dâhil olmadan, ulusal ve küresel boyutta yakaladığı hacim Türkiye 
için örnek teşkil etmektedir) hususunu içerir

	Türkiye’nin pencere sistemine dâhil olması temeline dayanmaktadır (Suu-
di Arabistan, Malezya ve BAE gibi ülkelerin pencere sistemi kapsamında, 
ulusal ve küresel boyutta yakaladığı hacim Türkiye için örnek teşkil et-
mektedir). Bu doğrultuda pencere sisteminin Türkiye’de uygulanmasının 
olası etkileri bir sonraki bölümde kapsamlı şekilde analiz edilecektir.
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4.3. Türkiye’de Geleneksel Bankaların Katılım Bankacılığı Pen-
ceresi Açmasının Olası Etkileri

Türkiye’de katılım bankacılığı sektörünün genel görünümünü ile 
dünyada pencere katılım bankacılığı modelini uygulayan veya uygulama-
yan ülkelerin genel görünümleri yukarıda belirtilen tablo ve grafikler dâhilinde 
incelenmiştir. Bu veriler ışığında Türkiye’de geleneksel bankaların katılım 
bankacılığı penceresi açmasının olası etkilerini; geleneksel bankacılık sektö-
rü açısından, katılım bankacılığı sektörü açısından ve banka müşterileri açı-
sından incelenecektir. Ayrıca incelemeler doğrultusunda konu uygulamanın 
Türkiye’de uygulanması durumunda ortaya çıkabilecek olası etkiler üzerine temel 
bir çerçeve oluşturmak adına, sistemin güçlü yönleri, zayıf yönleri, fırsatları 
ve tehditleri belirlenmeye çalışılacaktır.

Geleneksel Bankacılık Sektörü Üzerine Olası Etkileri:

Türkiye’de geleneksel bankacılık anlayışı çerçevesinde hizmet sunun 
bankalar, bankacılık sektöründeki toplam aktiflerin yaklaşık olarak %87’sine 
sahiptirler. Bankacılık sektörünün en önemli aktörleri olarak görülen gele-
neksel bankaların, katılım (İslami) bankacılığı ilkeleri çerçevesinde hizmet 
sunması durumunda ortaya çıkacak etkiler birden fazla bileşeni içinde barın-
dırmaktadır. Bu durum Tablo 10. kapsamında sunulmuştur.

Tablo 10. Türkiye’de Geleneksel Bankaların Katılım Bankacılığı Penceresi Açmasının, 
Geleneksel Bankacılık Sektörü Üzerine Olası Etkileri

Kaynak: Yazarlar Tarafından Oluşturulmuştur.
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Geleneksel bankaların katılım (İslami) penceresi açmalarının Türkiye’de 
katılım bankacılığı alanında farkındalık yaratacağı, diğer bir ifadeyle katılım ban-
kacılığı sisteminin işleyişine yönelik toplumsal bilinç düzeyinin artıracağı ve 
katılım bankacılığı sektörünün pazar payını artırması hususunda katkı sağla-
yacağı öngörülmektedir.

Katılım Bankacılığı Sektörü Üzerine Olası Etkileri:

Katılım bankacılığı sektörüne yeni aktörlerin girmesi, sektör içerisin-
deki mevcut bankaların rekabet şartlarını önemli derecede etkileyeceği 
öngörülmektedir. Bu doğrultuda Tablo 11.’de geleneksel bankaların katılım 
(İslami) bankacılığı penceresi açmasının, katılım bankacılığı sektörü üzerine 
olası etkileri sunulmuştur.

Tablo 11. Türkiye’de Geleneksel Bankaların Katılım Bankacılığı Penceresi Açmasının 
Katılım Bankaları Üzerine Olası Etkileri

Kaynak: Yazarlar Tarafından Oluşturulmuştur.

Türkiye’de katılım bankacılığı sektörünün aktif gelişimi, geleneksel ban-
kalara kıyasla son yıllarda daha başarılı bir tablo çizmektedir. Fakat gerek 
ulusal gerekse küresel pazar payı açısından arzu edilen seviyelerin oldukça 
gerisindedir. Pencere sistemi aracılığıyla sektöre yeni aktörlerin dâhil olması 
durumunda, katılım bankalarının mevcut pazar paylarını korumak veya ar-
tırmak hususunda üzerlerinde baskı oluşacağı, rekabet şartlarının artmasın-
dan dolayı alternatif uygulamaların geliştirilmesi sürecinin hızlandırılacağı 
ve hizmet kalitelerinde artış yaşanacağı öngörülmektedir. 
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Banka Müşterileri Üzerine Olası Etkileri:

Pencere sistemi aracılığıyla, katılım bankacılığı sistemi ile etkileşim içe-
risine girememiş müşterilerin; katılım bankacılığı sistemini tanıması ve ban-
kacılık uygulamalarını katılım bankacılığı ilkeleri doğrultusunda gerçekleş-
tirme olasılığı bulunmaktadır. Bu bağlamda katılım bankacılığı sisteminin 
ilkeleri kapsamında hizmet alınmasına ek olarak, bu sistemin iktisadi gerçek-
ler bakımında da geleneksel bankalara kıyasla daha üstün olduğuna yönelik 
bilinç düzeyinde de artış sağlayacağı öngörülmektedir.

Tablo 12. Türkiye’de Geleneksel Bankaların Katılım Bankacılığı Penceresi Açmasının 
Banka Müşterileri Üzerindeki Olası Etkileri  

Kaynak: Yazarlar Tarafından Oluşturulmuştur.

Katılım (İslami) Pencere Sisteminin Olası Genel Etkileri;

Türkiye’de, katılım (İslami) pencere sistemin gerçekleştirilmesi durumun-
da ortaya çıkabilecek muhtemel sonuçların birçok bileşeni etkilediği görül-
mektedir. Şema 6 kapsamında bu etkiler sunulmuştur.
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Şema 6. Türkiye’de Geleneksel Bankaların Katılım Bankacılığı Penceresi Açmasının 
Genel Kapsamda Değerlendirilmesi;

Kaynak: Yazarlar Tarafından Oluşturulmuştur

5. Tartışma, Sonuç ve Öneriler
Türkiye’de 1985 yılında finans kurumu adı altında faaliyete başlayan 

katılım bankaları 36 yıllık bir geçmişe sahip olmalarına rağmen, küresel ve ulusal 
boyutta bankacılık sektörü içerisindeki pazar paylarının görece düşük olması 
sistemin sorgulanmasına sebebiyet vermektedir. Bu sorgulama neticesinde 
sektörün ivme kazanması adına oluşturulacak yeni yol haritalarının katılım 
bankacılığı ilkelerine bağlılığının yüksek seviyede olması sistemin varlığı sür-
dürmesi için elzemdir. Bu doğrultuda pencere uygulamasının katılım ban-
kacılığı sektörü üzerine etkilerinin çok boyutlu olduğu görülmektedir. Bu etkiler 
arasında yer alan en önemli husus ise, İslam âlimlerinin konu uygulama üzerinde 
görüş birliğinin olmamasıdır. Bu çerçevede Türkiye’de pencere sisteminin uy-
gulanması veya uygulanmamasına yönelik kararın sadece kanun yapıcı tara-
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fından belirlenmesi, sağlıklı bir sonucun ortaya çıkmasının önündeki engel-
lerden en önemlisi olarak görülmektedir. Bu doğrultuda çalışma kapsamında 
konu uygulamaya yönelik aşağıdaki hususlar önerilmektedir;

	Dünyada ve Türkiye’de katılım bankacılığı alanında uzmanlaşmış din 
âlimleri ile sektör yetkililerinin katıldıkları konferanslar yapılarak pencere 
sistemi tartışmaya açılabilir.

	Türkiye’de katılım bankacılığı alanında çalışmalar yapan akademisyenler-
den pencere sistemine yönelik görüşler alınabilir.

	Dünya örneklerinin kapsamlı şekilde analizi yapılabilir ve fıkhî açından tar-
tışmalı olan süreçlerin konu uygulamadan arındırılmasının makul yolları 
aranabilir.

	Pencere uygulamasına yönelik amaç-araç ilişkisi tam olarak belirlenerek 
bu ilişkinin temeli katılım bankacılığı ilkelerine dayandırılabilir.

	Geleneksel bankaların pencere uygulamasına katılması durumunda mis-
yon beyanlarında değişikliğe gitmesi sağlanabilir.

	Geleneksel bankaların pencere sistemine dâhil olması durumunda, pen-
cere sisteminin kuruluş için gerekli olan sermaye ihtiyacının faiz unsuru 
içermeyen kaynaklardan temin edilmesine yönelik alternatif yollar arana-
bilir.

	Konu uygulamaya dâhil olmak isteyen geleneksel bankaların, tam teşek-
külü katılım bankası açmasına/dönüşmesine yönelik teşvikler sağlanabi-
lir.

	İslami finansal piyasalarda pencere sistemi dâhilinde faaliyet gösteren çok 
uluslu bankaların Türkiye pazarına girişinde kolaylıklar sağlanabilir ve 
bankaların tam teşekküllü katılım bankası açması/dönüşmesi yönelik teşvik-
ler sağlanabilir.

	Pencere uygulamasına dahil olan geleneksel bankaların yönetim kademe-
lerinde katılım bankacılığı alanında uzmanlaşmış yetkililerin yer alması 
sağlanabilir.

	Pencere uygulamasına dâhil olan geleneksel bankaların katılım bankacı-
lığının gelişmesine katkı sağlamak adına eğitim, araştırma ve geliştirme 
faaliyetlerinde yer alması sağlanabilir.

	Pencere uygulamasına dâhil olan geleneksel bankaların bankacılık uygu-
lamalarına yönelik şeffaflığının artırılması adına alternatif yollar aranabi-
lir.

	Pencere uygulamasına dâhil olan geleneksel bankaların resmî internet 
sayfalarında kullandırılan ürün ve hizmetlere yönelik icazet belgelerinin 
eksiksiz şekilde sunulması sağlanabilir.
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Analysis of the Working Capital Management Efficiency of the Ma-
nufacturing Companies in the Islamic Index1*

Abstract
Unlike the traditional finance model, Islamic finance is based on its own 

principles, outlined by the sharia provisions regarding the management of 
money in Islamic law. The most important of these principles are profit and 
loss sharing, risk sharing, interest prohibition, the principle of basing transa-
ctions on goods, and the prohibition of investing in extreme uncertainty. In 
addition to these principles, Islamic law prohibits investing in interest-based 
financial institutions and some sectors that Islam does not approve of such 
as alcohol, adult films, pork, etc., and refrains from cooperating with these 
sectors. The Islamic financial system has been established to take into account 
social and moral issues as well as acting on religious principles. 

Islamic finance has implemented Islamic indices as a guide for those who 
want to invest in Sharia-compliant stocks. The main purpose of Islamic indi-
ces is to inform which company stocks are suitable in terms of sharia. Quali-
tative and quantitative criteria must be met in order to be included in Islamic 
indices. Qualitative criteria are related to the fields of activity of companies. 
However, quantitative criteria consist of financial constraints. One of the fi-
nancial constraints is the rate of investment in working capital components in 
total assets. The most important reason for this is that some of the working ca-
pital components generate interest income. Working capital is the portion of 
companies’ assets that are expected to be converted into cash within one year. 
Therefore, the ratio of these assets in total assets is important for companies’ 
risk, profitability, and liquidity. In conclusion, the main research question of 
this study is how financial restrictions in Islamic indices affect the working 
capital management of companies.    

There are quite a few studies on Islamic indices in the literature. Most 
of the studies are related to the structural characteristics of these indices. Li-
kewise, there are many publications on the financial performance of these 
indices. However, studies on working capital management of companies inc-
luded in Islamic indices are quite limited. In these studies, the relationship 
between working capital and profitability has been examined. As a result of 
the literature review, no academic study was found on the working capital 
management efficiency of companies in Islamic indices. Therefore, this study 
is the first study done on this subject. In particular, the effect of restrictions on 
current assets (working capital components) on working capital management 
has been investigated for the first time. 

1 * This study is an extension of the study that was presented as a verbal statement at the Inter-
national Islamic Insurance and Banking Symposium held between March 25-26, 2021.
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Calculation of working capital management efficiency in the study was 
determined by the index method developed by Bhattacharya (1997). This met-
hod consists of calculating three indices. These are performance, utilization, 
and efficiency indices. Working capital components (cash and equivalents, 
trade receivables, other trade receivables, inventories, prepaid expenses, and 
other current assets) and sales of the company are taken into account in the 
calculation of the three indices. In this study, Participation 30 index compa-
nies serving as an Islamic index were selected as the universe of the research. 
However, not all of the 30 companies that make up this index are included 
in the analysis. In addition, not all types of companies need working capital 
management. Working capital management is essential for manufacturing in-
dustry companies. Therefore, only manufacturing industry companies were 
selected in this study. Since there are 17 manufacturing companies in the Par-
ticipation 30 index, these companies constitute the universe of the study. Fi-
nancial sector companies supplying the financing of manufacturing industry 
activities were excluded from the scope of the study. In addition, companies 
in the retail sector that do not produce commodities are not included in the 
analysis. In the study, the six-year balance sheet and income statement data of 
the companies between 2013 and 2018 were used, and these data were obtai-
ned from the public disclosure platform. 

According to the results obtained from the study, the performance index 
of 65.69% of the companies, the usage index of 55.89%, and the efficiency in-
dex of 67.65% were higher than 1. In other words, these companies have been 
successful in managing working capital. To sum up, it is concluded that the 
restrictions imposed by Islamic indices on working capital components do not 
adversely affect the effectiveness of companies’ working capital management.

Keywords: Islamic Law, Islamic Finance, Islamic Indices, Working Capi-
tal Management Efficiency, Participation 30 Index

İslami Endekste Yer Alan İmalat Sanayi Şirketlerinin Çalışma Ser-
mayesi Yönetimi Etkinlik Analizi2*

Öz
İslami finans, geleneksel finans modelinden farklı olarak İslam hukukun-

da paranın yönetimi ile ilgili şeri hükümlerin çerçevesini çizdiği, kendine has 
ilkelere dayanmaktadır. Bu ilkelerden en önemlileri, kar ve zarar paylaşımı, 
risk paylaşımı, faiz yasağı, işlemleri mala dayandırma ilkesi ve aşırı belir-
sizlikte yatırım yapma yasağıdır. Bu ilkelere ek olarak, İslam hukuku faize 
dayalı finans kurumlarına, içki, müstehcen içerikli film, domuz eti vb. gibi 
İslam’a göre etik olmayan bazı sektörlere yatırım yapılmasını yasaklamakta 

2 * Bu çalışma, 25-26 Mart 2021 tarihleri arasında yapılan Uluslararası İslami Sigortacılık ve 
Bankacılık Sempozyumunda sözlü bildiri olarak sunulmuş çalışmanın genişletilmiş halidir.   
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ve bu sektörlerle işbirliği yapmaktan kaçınmaktadır. İslami finans sistemi dini 
esaslara göre hareket etmesinin yanı sıra sosyal ve ahlaki konulara da dikkate 
alacak şekilde oluşturulmuştur.     

İslami finans şeri açıdan uygun hisse senetlerine yatırım yapmak iste-
yenlere yol gösterici olarak İslami endeksleri hayata geçirmiştir. İslami en-
dekslerin temel amacı şeri açıdan uygun şirket hisse senetlerinin hangileri 
olduğunun bilgilendirmesini yapmaktır. İslami endekslerde yer almak için 
niteliksel ve niceliksel kriterleri yerine getirmek gerekmektedir. Niteliksel 
kriterler şirketlerin faaliyet alanları ile ilgili iken niceliksel kriterler finansal 
kısıtlamalardan oluşmaktadır. Finansal kısıtlamalardan bir tanesi toplam var-
lıklar içerisindeki çalışma sermayesi unsurlarına yapılacak yatırım oranıdır. 
Bunun en önemli nedeni çalışma sermayesi unsurlarından bazılarının faiz 
geliri getirme durumudur. Çalışma sermayesi, şirketlerin varlıklarından bir 
yıl içerisinde nakde dönüşmesi beklenen kısmıdır. Dolayısıyla, bu varlıkların 
toplam varlıklar içerisindeki oranı şirketlerin riski, karlılığı ve likidite açısın-
dan önemlidir. Bu çalışmanın temel araştırma sorusu da İslami endekslerdeki 
finansal kısıtlamaların şirketlerin çalışma sermayesi yönetimini nasıl etkiledi-
ği şeklindedir.   

Literatürde İslami endekslerle ilgili oldukça fazla çalışma bulunmakta-
dır. Çalışmaların büyük kısmı bu endekslerin yapısal özellikleri ile ilgilidir. 
Yine aynı şekilde bu endekslerin finansal performansı üzerine oldukça ya-
yın vardır. Ancak, İslami endekslerde yer alan şirketlerin çalışma sermayesi 
yönetimi ile ilgili çalışmalar oldukça sınırlıdır. Bu çalışmalarda da çalışma 
sermayesi ile karlılık arasındaki ilişki incelenmiştir. Literatür taraması sonu-
cunda İslami endekslerdeki şirketlerin çalışma sermayesi yönetimi etkinliği 
üzerine akademik çalışmaya rastlanmamıştır. Bu yüzden, makalemiz bu ko-
nuda yapılan ilk çalışmadır. Özellikle, şeri kurallara göre çalışma sermayesi 
unsurlarına yapılan kısıtlamaların çalışma sermayesi yönetimine olan etkisi 
ilk kez araştırılmıştır. 

Çalışmada, çalışma sermayesi yönetimi etkinliğinin hesaplanması, Bhat-
tacharya (1997) tarafından geliştirilen endeks yöntemi ile tespit edilmiştir. Bu 
yöntem üç endeksin hesaplanmasıyla oluşmaktadır. Bunlar, performans, kul-
lanım ve etkinlik endeksleridir. Üç endeksin hesaplanmasında çalışma ser-
mayesi unsurları (nakit ve benzerleri, ticari alacaklar, diğer ticari alacaklar, 
stoklar, peşin ödenmiş giderler ve diğer dönen varlıklar) ve şirketin satışları 
dikkate alınmaktadır. Bu çalışmada da araştırmanın evreni olarak bir İslami 
endeks olarak hizmet veren Katılım 30 endeksi şirketleri seçilmiştir. Ancak 
bu endeksi oluşturan 30 şirketin tamamı analize dâhil edilmemiştir. Ayrıca 
her tür şirketin çalışma sermayesi yönetimine ihtiyacı yoktur. İmalat sanayi 
şirketleri için çalışma sermayesi yönetimi zaruridir. Dolayısıyla bu çalışma-
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da sadece imalat sanayi şirketleri seçilmiştir. Katılım 30 endeksi içerisinde 
17 adet imalat şirketi yer aldığı için çalışmanın evrenini bu şirketler oluştur-
maktadır. İmalat sanayi faaliyetlerinin finansmanını tedarik eden mali sektör 
şirketleri, çalışma kapsamından çıkarılmıştır. Ayrıca, ticari mal üretimi yap-
mayan perakende sektöründeki şirketler de analize dâhil edilmemiştir. Çalış-
mada şirketlerin 2013-2018 yılları arası altı yıllık bilanço ve gelir gider tablosu 
verileri kullanılmış olup bu veriler halka açık kamu aydınlatma platformun-
dan temin edilmiştir. 

Çalışmadan elde edilen sonuçlara göre şirketlerin 65.69%’nun perfor-
mans endeksi, 55.89%’nun kullanım endeksi ve 67.65%’nin etkinlik endeksi 
bir değerinden yüksek çıkmıştır. Diğer bir deyişle, bu şirketler çalışma ser-
mayesinin yönetiminde başarılı olmuşlardır. Özetlersek, İslami endekslerin 
çalışma sermayesi unsurlarına getirdiği kısıtlamaların şirketlerin çalışma ser-
mayesi yönetiminin etkinliğini olumsuz yönde etkilemediği sonucu çıkmak-
tadır.  

Anahtar Kelimeler: İslam Hukuku, İslami Finans, İslami Endeksler, Ça-
lışma Sermayesi Yönetim Etkinliği, Katılım 30 Endeksi 

Introduction 
A wide variety of securities are bought and sold in capital markets. The 

investor does not have to know the features of every security. However, fund 
managers trading in this market must know all the features of the securities. 
Usually, investors’ savings are managed by portfolio management compa-
nies. Therefore, companies compose portfolios of securities according to their 
customers’ targets, preferences, and attitudes to risk. First of all, a fund ma-
nager needs to determine the investment conditions that her/his client never 
wants to invest in. This exclusion may arise from religious beliefs as well as 
ethical, social, or economic reasons. Also, restrictions may not be due solely to 
the characteristics of the securities. The investor has the freedom to gather his 
savings in certain countries or exclude certain sectors3. Some investors may 
only prefer investment tools in their home country. Others may choose mar-
kets that allow them to invest correctly in terms of their beliefs. These kinds of 
investments are possible in the global world. Therefore, every portfolio com-
pany manager is expected to offer all kinds of alternatives for the preferences 
of their customers. 

Due to the interest prohibition, the need for stock markets is higher in 
Islamic finance. And also, stock markets keep investors away from interest. 
In terms of Islam, these markets are halal since they do not provide interest 
3  Ulrich Derigs - Shehab Marzban, “Review and Analysis of Current Shariah-Compliant Equ-

ity Screening Practices”, International Journal of Islamic and Middle Eastern Finance and Manage-
ment 1/4 (01 Ocak 2008), 285-286.
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income. However, it is not totally halal. Not all traded stocks meet Islamic 
requirements. This has highlighted the need for ethical financial investment 
instruments that profit ethically. To meet this need, Islamic indices in accor-
dance with Sharia were created. The main purpose of these indices was to 
keep them away from forbidden investments according to Sharia. In terms of 
principles, Islamic indices are similar to ethical or social indices. In both types 
of indices, there are supervisory boards that advise on companies’ complian-
ce. The main difference between them is that the reference for Islamic indices 
is religion, and the activities of the companies included in these indices are 
approved by the Sharia boards. The Islamic indices, which started locally, 
later started to serve globally. Sharia-compliant indices have been introduced 
to the world by globally trusted index providers such as Standard & Poor’s, 
FTSE Morgan Stanley, and Dow Jones4. The main purpose of these global in-
dex providers to popularize Islamic indices is to lead the spread of capital 
from Muslim countries to the world. 

Islamic finance is becoming an important factor in the world economy. 
There are more than 1000 institutions providing Islamic financial services in 
75 countries around the world. The Islamic finance sector grew by 28% annu-
ally between 2006-2009 (despite the 2007-08 Global Financial Crisis). While 
the value of the Islamic finance sector was USD 2.4 trillion in 2017, this figure 
is expected to reach USD 3.8 trillion by 20235. As can be seen, the capital value 
of Islamic investors in the global sense is constantly increasing. Even financial 
institutions that have been providing conventional banking services for years 
have established Islamic banks to get a share from the Islamic finance mar-
ket6. Thanks to the increasing importance of Islamic finance, Islamic indices 
have been created in many Muslim and non-Muslim countries.

Chronologically, Islamic indices started to take place in the field of finan-
ce for the first time in the late nineties. DMI 150 (Dar al-Mal al-Islami) was first 
launched in April 1998 by two private banks (Faisal Finance and Bank Von-
tobel) to monitor the performance of 150 global companies that are publicly 
traded. In November of the same year, another index SAMI (Socially Aware 
Muslim Index) was created. The purpose of this index was to measure the 
performance of 500 Sharia-compliant companies. Following this beginning, 

4  Abdelbari El Khamlichiet. al.., “Are Islamic Equity Indices More Efficient Than Their Con-
ventional Counterparts? Evidence From Major Global Index Families”, Journal of Applied Bu-
siness Research (JABR) 30/4 (30 Haziran 2014), 1137.

5  Thomsen Reuters, State of the Global Islamic Economy Report 2018/19 (Dubai: Thomson Reuters, 
2018).

6  Hakan Aslan - Mücahit Özdemir, “Development of The Islamic Finance in Turkey: A Question-
naire Study” (Kuala Lumpur International Business, Economics and Law Conference 7, Hotel Putra, 
Kuala Lumpur, Malaysia. I: KLIBEL, 2015), 29-42.
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some financial markets launched their own Islamic indices. Thus, Dow Jones 
Islamic Market Index (February 1999) and Global Islamic Index Series (Octo-
ber 1999) at the London Stock Exchange were created. Global Benchmark Sha-
riah indices (December 2006) and the global family of Islamic indices (March 
2007) were launched by Standard and Poor’s and MSCI Barra, respectively. 
Stoxx limited composed the first Islamic indices in Europe in February 2011. 
The purpose of these indices is to measure companies that comply with the 
Sharia in the Stoxx Europe 600 index. In addition, Islamic indices were created 
locally in other countries (Malaysia, India, Pakistan, Saudi Arabia, Taiwan, 
Bahrain, Turkey, and Egypt)7. 

An investor who wants to invest in accordance with Islamic rules must 
comply with a series of laws and rules. These laws and rules are called sharia 
and consist of the sources of the Qur’an, Hadith, and Ijtihad. There is no single 
high institution in Islam (such as the Catholic Church) that determines the 
rules to be followed by all Muslims. The absence of such an institution brings 
along different views on sharia issues. If there had been a single institution, 
the situation would be simpler in terms of Islamic finance. The decision of the 
institution as to whether the security was suitable in terms of sharia would 
be uniform and there would be no different interpretations. However, due 
to the absence of such a high institution, Islamic index providers sought to 
cooperate with Islamic scholars to interpret different sources of Sharia. Scho-
lars have created a series of sharia guidelines that classify securities in terms 
of halal and haram8. Thanks to these guidelines, Islamic indices were offered 
to investors. Managers of Islamic indices constantly monitor these compa-
nies. Companies to be included in these indices must comply with the sharia 
rules of the index. In addition, companies that were previously included in 
the index must continue to comply with these rules. Otherwise, they may be 
excluded from the index. 

Companies that are included in Islamic indices have to meet certain crite-
ria determined by Islamic scholars. However, the criteria of all indices are not 
common. While the criteria of some Islamic indices are common, some criteria 
may differ. The reason for differentiation is the differences in interpretation of 
Islamic scholars. Even though there are different interpretations, the criteria 
of Islamic indices are basically divided into two as qualitative (sectoral) and 
quantitative (financial) criteria. Quantitative criteria are also grouped under 
four sub-headings as liquidity, interest income, interest expenses, and unac-
ceptable income criteria. Qualitative criteria are the first step in evaluating 
7  El Khamlichi et. al., “Are Islamic Equity Indices More Efficient Than Their Conventional 

Counterparts?”.
8  Derigs - Marzban, “Review and Analysis of Current Shariah-compliant Equity Screening 

Practices
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companies. Even if a company that does not meet these criteria meets the 
quantitative criteria, they cannot be included in Islamic indices9. 

Qualitative criteria are the criteria by which companies are investigated 
whether they operate in sectors that are not allowed in terms of sharia. Com-
panies that produce prohibited products such as alcohol and pork, according 
to Sharia, are generally not included in the Islamic indexes. 

Quantitative criteria, which are evaluated according to financial ratios, 
come after the qualitative criteria. Quantitative criteria are slightly more comp-
lex than qualitative criteria. Sharia prohibits the buying and selling of money 
and riba. However, in today’s world economies, no company can comple-
tely isolate itself from interest. An Islamic index of companies that have never 
been involved in interest seems impossible in the current financial system. 
In such a situation, Islamic indices show flexibility in interest due to some 
necessity. However, this flexibility also has a limit. Islamic indices examine 
in-depth to what extent companies are involved in interest. In Islamic indices, 
the contagion is measured by how much interest-based income the company 
receives and how much interest the company pays for its debt. Also, since 
money in Islam itself is not an allowable asset that can be bought and sold for 
money, the level of a company’s cash and cash equivalents must be measured 
and compared to the maximum allowable threshold. This has necessitated the 
definition of thresholds that limit the amount of interest acceptable from an 
Islamic perspective. There is no direct provision in the Qur’an and Hadith for 
these thresholds. Therefore, scholars have determined the threshold levels for 
interest-based on ijtihad and sharia practices. These threshold levels should 
not be exceeded. However, these threshold values do not grant companies 
complete freedom. In other words, interest earnings up to the threshold level 
should not be interpreted as permissible. Scholars expressed their views on 
what to do with non-Sharia earnings. Thus, they underlined the necessity of 
purifying earnings from interest.        

Islamic indices examine companies’ publicly disclosed financial state-
ments to measure the extent to which companies are involved in interest. The-
se financial statements are balance sheets and income statements. 

The first of the quantitative criteria is the liquidity criterion. The most 
liquid assets of companies are mainly cash, checks received, banks, securities 
invested in order to generate short-term returns, and receivables accounts. 
For traditional financial experts, the more liquid assets of the company, the 
higher its ability to pay its short-term debts. As long as companies pay their 
debts, they can continue their continuity. Companies that cannot pay their 
debts on time are doomed to bankruptcy. However, from the sharia perspe-

9  Derigs - Marzban, “Review and Analysis of Current Shariah-Compliant Equity Screening 
Practices”
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ctive, the earning must be earned from company assets other than cash and 
cash equivalents. In other words, companies only have to earn from the sale 
of illiquid assets. Generally, the ratio of liquid assets in the total assets of a 
company cannot exceed fifty percent in Islamic indices.

The second quantitative criterion is the interest income criterion. Earnin-
gs from interest are generally not allowed, according to Sharia rules. Howe-
ver, a threshold has been set for the interest income that companies will rece-
ive in cases where they have to work with banks. Permitted interest income 
is measured in two ways with the determined threshold. The measurement 
is made either by the amount of interest earned or by the amount of cash and 
short-term investments that can generate interest income. For example, the 
amount of interest income of a company cannot exceed five percent of its total 
income.

The third quantitative criterion is the interest expense criterion. Compa-
nies are obliged to pay interest against debts to be obtained from outside. The 
restriction on interest income is also applied to interest expenses. According-
ly, the amount of debt that will require companies to pay interest cannot exce-
ed a certain threshold level. For example, the amount of debt in a company’s 
total assets is limited to thirty percent.

The last of the quantitative criteria is the income not accepted criterion. 
This criterion is particularly complementary to the qualitative criterion. Qu-
alitative criteria are the criteria for whether a company produces goods and 
services in the fields of activity in accordance with Sharia. If a company’s 
main field of activity does not comply with Sharia, it cannot be included in 
Islamic indices. However, while the main field of activity of the company is 
following Sharia, its subsidiary fields of activity may not be in accordance 
with Sharia. In this case, what will be the status of the company in Islamic 
indices? Will it be included in the index? Islamic scholars have ruled that a 
company cannot be completely excluded from Islamic indices if its subsidiary 
fields do not comply with Sharia. However, there is also a threshold value 
in this criterion. In other words, the ratio of the income obtained from the 
activities of the company, which is not accepted in Islamic terms, to the total 
income cannot exceed a certain level. For example, this ratio is determined as 
five percent in some indices.

There are four Islamic indices in Turkey: Participation 30, Participation 
50, Participation Model Portfolio, and Ziraat Portfolio Participation Index. 
The qualitative criteria of these four indices are the same. Accordingly, since 
companies of conventional financial services, alcoholic beverages, products of 
the genre, gambling and games of chance, food containing pork, press, publis-
hing, advertising, tourism, entertainment, gold and silver futures trading deal 
with interest, they cannot be included in Islamic indices in Turkey10.

10  Salih Ülev - Mücahit Özdemir, “Katılım Endeksi ile Piyasa Faiz Oranları Arasındaki Neden-
sellik İlişkisi” International Congress on Islamic Economics and Finance, Sakarya/Turkey: ICISEF, 
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The quantitative criteria of Participation 30, Participation 50, and Parti-
cipation Model Portfolio are the same. Accordingly, the ratio of companies’ 
total interest loans to market value has to be less than 30%, the ratio of inte-
rest-earning cash and securities to market value has to be less than 30%, and 
the income obtained from the fields specified in the field of activity criteria 
(fields of activity prohibited by the Sharia) to the total income has to be less 
than 5%.

The restrictions imposed on the quantitative criteria of Islamic finance 
are closely related to working capital management. Working capital manage-
ment is the management of the company’s current assets. Finance literature 
generally focuses on long-term financial decisions, namely capital budgeting, 
capital structure, dividends, and company valuation. However, the manage-
ment of current assets and short-term debt has a significant impact on the 
firm’s risk, liquidity, and profitability. Effective working capital management, 
which takes a large part of the financial managers’ time, plays an important 
role in company performance11.    

One of the most important issues in business finance is working capi-
tal management. Working capital consists of current assets, cash equivalents, 
short-term investment securities, trade receivables, and stocks accounts. Ma-
nagement of these components is important for many reasons. Investing in 
excess current assets negatively affects the profitability of the company and 
causes a low return on investment. However, having less current assets may 
cause customers not to meet their demands on time. Therefore, an optimum 
level of investment should be made in every current asset combination. This 
is essential to keep the activities running smoothly. Effective working capital 
management eliminates the risk of not meeting the obligations due. It also 
ensures that decisions are made to prevent overinvestment in these assets. 
However, an accurate estimate of sufficient working capital is a difficult task 
for company management. It is difficult because the amount of working capi-
tal varies according to the nature of the job, the scale of operation, the produ-
ction cycle, credit policy, raw material status. Therefore, a substantial amount 
of funds must be invested permanently in various current assets. For examp-
le, although the time between the sale of goods on credit and the collection 
of receivables is likely to be prolonged, the company must hold a sufficient 
amount of working capital12.  

2015, 47-54.
11  Keith Smith, “Profitability Versus Liquidity Tradeoffs in Working Capital Management”, 

Readings on the Management of Working Capital 42 (1980), 549-562.
12  Harsh Vineet Kaur - Sukhdev Singh, “Managing Working Capital Efficiency in Capital 

Goods Sector in India”, Global Business Review 14/2 (June 2013), 344.
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The next part of the study will include the literature on working capital 
management efficiency. Then, the data and method used in the study will 
be mentioned. The results obtained from the method will be summarized in 
the findings section. In the conclusion and discussion part, the results will 
be interpreted and recommendations will be made on issues that need to be 
considered in future studies. 

1. Literature Review
There are many scientific studies on working capital in the finance li-

terature. Since the subject of the study is the working capital management 
efficiency index, only the relevant studies will be given below in this section. 
The calculation method of the working capital management index invented 
by Bhattacharya13 will be explained in the next section. 

Afza and Nazir14 analyzed the working capital management efficiency 
of companies operating in the Pakistani cement industry between 1988-2009. 
Instead of using the classical working capital ratios, which are frequently 
used in the literature, they used the working capital management efficiency 
index method created by Bhattacharya.

Ghosh and Maji15 analyzed the working capital management efficiency 
of 20 companies operating in the Indian cement industry between 1992-2002. 
The efficiency index of these companies was greater than one in only four 
years of the ten years considered.

Kasiran et al.16 examined the working capital management efficiency of 
24 small and medium-sized companies operating in Malaysia between 2010-
2013. They found that the selected small and medium-sized companies could 
not achieve efficiency in working capital management.

Kamua and Basweti17 investigated the relationship between corporate 
governance and working capital management efficiency of forty-two compa-
nies operating in the Nairobi Stock Exchange between 2006-2012. According 
to the results of the study, they found that there is no statistically significant 

13 11 Hrishikes Bhattacharya, Total Management by Ratios (India: SAGE Publications, 1997).
14  Talat Afza - Mian Sajid Nazir, “Working Capital Management Efficiency of Cement Sector of 

Pakistan”, Journal of Economics and Behavioral Studies 2 (May 2011), 223-235.
15  Santanu Kr Ghosh - Santi Gopal Maji, “Working Capital Management Efficiency: A Study On 

The Indian Cement Industry”, Management Accountant-Calcutta- 39 (2004), 363-372.
16  Farrah Wahieda Kasiran et al.., , “Working Capital Management Efficiency: A Study on the 

Small Medium Enterprise in Malaysia”, Procedia Economics and Finance 35 (January 2016), 297-
303.

17  Simon M. Kamau - Kefah A. Basweti, “The Relationship Between Corporate Governance 
and Working Capital Management Efficiency of Firms Listed at The Nairobi Securities Ex-
change”, Research Journal of Finance and Accounting 4/19 (2013), 190-199.
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relationship between corporate governance and working capital management 
efficiency. 

Kaur and Singh18 measured the working capital management efficiency 
of 14 capital goods-producing companies operating in the Bombay Securities 
market. Accordingly, they found that 35 to 78 percent of the companies surve-
yed between 2000 and 2010 managed their working capital effectively.

Prasad and Lakshimi19 studied the working capital management efficien-
cy of 15 randomly selected companies operating in the Indian pharmaceutical 
industry. They found that the working capital management efficiency results 
of enterprises classified as small, medium, and large between 2006 and 2016 
were at average levels when compared to the group in which they were inclu-
ded. However, the authors concluded that when companies were considered 
individually, their efficiency levels were low or high. 

Mohanraj20 examined the relationship between working capital manage-
ment efficiency and profitability in the period 1997-98 to 2004-05 of a cement 
company operating in India. Accordingly, there is a positive relationship 
between working capital efficiency and return on assets. Moreover, empirical 
findings show that leverage and asset structure have a significant effect on 
profitability, while the cash conversion cycle has a negative effect.

As can be seen in the literature summary given above, the majority of the 
studies are on companies operating in India and Far East Asian countries. The 
most important reason for this is that Bhattacharya, who brought the working 
capital management efficiency index to the literature, is an Indian academic. 
The author has many generally accepted scientific publications on business 
finance. However, there is a limited number of cited publications on the wor-
king capital management efficiency index in the Western literature.  

This method was first tested by Kandil Göker21 on companies operating 
in Borsa Istanbul in Turkey. Kandil Göker determined the working capital 
management efficiency of 24 food industry companies between 2010 and 
2017. She concluded that the companies are effective in working capital ma-
nagement. 

18  Harsh Vineet Kaur - Sukhdev Singh, “Managing Working Capital Efficiency in Capital Goo-
ds Sector in India”, Global Business Review 14/2 (June 2013), 343-355.

19  R. Siva Rama Prasad - B. Hima Lakshmi, “Working Capital Management Efficiency: a Study 
on Selected Pharmaceutical Companies in India”, International Journal of Information and Com-
puting Science 5/1 (2018), 40-45.

20  V. Mohanraj, “Working Capital Efficiency: A Case Study of Associated Cement Company 
Limited India”, CLEAR International Journal of Research in Commerce & Management 7/2 (Febru-
ary 2016), 21-23.

21  İlkut Elif Kandil Göker, “Çalışma Sermayesi Yönetiminde Etkinlik Durumunun Tespiti: Bıst 
Gıda Sektörü Firmaları Üzerine Bir Araştırma”, Uluslararası Yönetim Eğitim ve Ekonomik Pers-
pektifler Dergisi 6/3 (2018), 69-79.
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Güler and Konuk22 calculated the working capital management efficiency 
of 21 companies traded in Borsa Istanbul in 2009-2016. The most important 
feature of the study is that it gives details on how the working capital mana-
gement efficiency is calculated. 

In her second study on working capital management efficiency, Kandil 
Göker23 preferred companies included in the sustainability index as the uni-
verse of the study. In the study, it was analyzed whether there is a significant 
difference in the working capital management efficiency results of the compa-
nies before the date the sustainability index was started to be calculated and 
after the index was implemented. As a result of the analysis, it was concluded 
that there is a statistically significant difference in the working capital ma-
nagement efficiency results of companies before and after the sustainability 
index.

Sakınç24 calculated the working capital management efficiency of 15 com-
panies operating in the retailing sector in Turkey between the years 2011-2018. 
The author found that most companies manage their working capital effecti-
vely.  

2. Data and Methodology
This study analyzes the working capital management efficiency of ma-

nufacturing industry companies included in the Participation 30 index, which 
is an Islamic index. Within the index, 17 out of 30 companies operate in the 
manufacturing industry. The reason for choosing manufacturing industry 
companies is that working capital management is vital for these companies. 
Financial sector companies that supply the funds needed to finance the eco-
nomic activities of the manufacturing industry were excluded from the scope 
of the study. In addition, companies in the retail sector that do not produce 
commercial goods, only intermediaries in the sales of goods produced by ot-
her companies, are not included in the analysis. The study covers a six-ye-
ar period between 2013-2018. The data of the companies have been collected 
from secondary sources. These data are obtained from the balance sheet and 
income statement of the companies’ public disclosure. 

In the study, attention was paid to choosing companies from Participa-
tion 30, which is an Islamic index. The most important reason for this is the 

22  Emine Güler - Filiz Konuk, “Çalışma Sermayesi Etkinlik Ölçümünde Alternatif Bir Araç: 
İndeks Yöntemi”, Muhasebe ve Finansman Dergisi (Ekim 2019), 35-48.

23  Ilkut Elif Kandil Goker, “An Analysis of Working Capital Efficiency of Companies Listed on 
Sustainability Index By Index Method”, Journal of Economics Finance and Accounting 7/2 (June 
2020), 94-102.

24  Öznur Sakınç, “İşletme Sermayesinin Etkinliğinin Ölçülmesi ve BİST’de Bir Uygulama”, Ulusal, 
Uluslararası ve Küresel Ölçekte Finans Uygulamaları (Ankara: Gazi Kitapevi, 2021), 411-428.
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limitation of Islamic indices on the current assets of companies. How is wor-
king capital management affected by the restrictions imposed on current as-
sets by companies in the Islamic index? This is the main research question 
of the study. In other words, it is investigated how effectively the company 
managed its working capital between 2013-2018. Table 1 shows 17 companies 
whose working capital management efficiency was calculated in the study. 

Table 1. Manufacturing Industry Companies in Participation 30 Index Between 2013-2018

Financial ratios have traditionally been used in publications on working 
capital in the literature. However, in order to measure the working capital 
management efficiency, the index method developed by Bhattacharya was 
preferred in this study. Bhattacharya25 measures the working capital mana-
gement efficiency with three index methods developed by him. These indices 
are; performance index, usage index, and efficiency index.

Performance Index (PI): The performance index shows the average per-
formance of the elements in current assets. If the rate of increase in sales volu-
me in a certain period of time is higher than the increase rate of current asset 
components, it can be said that the firm manages its working performance 
effectively. Numerically, a firm’s performance index greater than 1 indicates 
that the firm manages its working capital efficiently. 

25  Bhattacharya, Total Management by Ratios.
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Is = Sales Index (St/St-1) 

Wi= Current Assets Main Account Group Amounts

N= Number of Account Groups in Current Assets

Utilization Index (UI): While the performance index represents the avera-
ge overall performance in managing the current asset components, the utiliza-
tion index shows the company’s ability to use its current assets as a whole for 
the purpose of generating sales. If there is an increase in total current assets 
with the proportional increase in sales, it indicates that the utilization deg-
ree of these assets compared to sales has improved. Ultimately, this situation 
reflects the operating cycle of the company. The shortening of the operating 
cycle is a factor that increases the profitability of the company. Therefore, inc-
reasing the utilization degree can shorten the activity cycle. As a result, a com-
pany’s usage index value greater than 1 is a sign of improvement. 

A = Current Assets / Sales

Efficiency Index (EI): The efficiency index is a performance scale that me-
asures the combined effect of both the performance index and the utilization 
index. In other words, this index consists of the product of the performance 
index and the utilization index and measures the ultimate working capital 
efficiency index of a company. 
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EIwcm = Working Capital Management Efficiency Index

PIwcm = Working Capital Management Performance Index

UIwcm = Working Capital Management Utilization Index

3. Findings
In order to calculate working capital management efficiency, first of all, 

performance, utilization, and efficiency indices should be calculated. The 
main factor in the calculation of these three indices is the working capital 
components. In the study, cash and equivalents, trade receivables, invento-
ries, prepaid expenses, and other current assets accounts were used as wor-
king capital components. The findings are summarized in the tables below. 

Table 2 contains the six-year (2013-2018) working capital performance 
index results of the real sector companies included in the Participation 30 in-
dex. The fact that the working capital performance index (PI) is greater than 
one means that the proportional increase in the sales of the companies in that 
period is more than the average increase in each working capital component. 
If this ratio (PI) is greater than one, it is an indicator that the company is suc-
cessful in working capital management. When the performance index results 
of companies are examined on a yearly basis, the percentage of companies 
that get greater than one value is 59, 82, 65, 59, 71, 59 in 2013, 2014, 2015, 2016, 
2017, and 2018, respectively. When Table 2 is examined on a company basis, 
the performance index value of KARTN and YATAS companies in all years 
and ALKIM and GUBFR companies in five years is greater than one. The per-
formance index value of AYGAZ and TTRAK companies is greater than 1 for 
only two years. The reason why KARTN’s performance index value in 2016 
was very high (1101.40) is that the value of other current assets of the com-
pany decreased significantly in 2016 compared to the previous year.
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Table 2: Working Capital Performance Index (PI) of Manufacturing Industry Companies 
in Participation 30 Index

Table 3 shows the working capital utilization index (UI) results of compa-
nies. The utility index indicates how well companies benefit from their current 
assets in order to generate sales income. The fact that the UI value is greater 
than one indicates that the company’s ability to benefit from current assets is 
high. When the utilization index results of companies are examined on a year-
ly basis, the percentage of companies that get greater than one value is 71, 41, 
41, 76, 47, and 59 in 2013, 2014, 2015, 2016, 2017, and 2018, respectively. When 
the UI values on a company basis are examined, only KARTN Company has 
been successful for five years. It has been determined that EREGL company 
successfully utilized its current assets for only one year.  
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Table 3: Working Capital Usage Index (UI) of Manufacturing Industry Companies in 
Participation 30 Index

Table 4 shows the working capital management efficiency index results of 
companies. The efficiency index is calculated by multiplying the performance 
and utility indices. When this ratio is greater than one, it is interpreted that the 
working capital of the company is managed effectively. When the efficiency 
index results of companies are examined on a yearly basis, the percentage of 
companies that get greater than one value is 76, 82, 47, 59, 71, 71 in 2013, 2014, 
2015, 2016, 2017, and 2018, respectively. When the EI values on a company 
basis are examined, KARTN and YATAS Companies have been successful for 
all years. It is seen that only AYGAZ managed the working capital of the com-
pany effectively for only two years. 
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Table 4: Working Capital Efficiency Index (EI) of Manufacturing Industry Companies in 
Participation 30 Index

Conclusion and Suggestions
Companies included in / to be included in Islamic indices must abide by 

sharia rules. Some of these rules relate to the nature of companies’ assets. The 
ratio of current assets to total assets cannot exceed the threshold values accor-
ding to Islamic index rules. Therefore, in this study, the effect of these limita-
tions on working capital management has been examined. For this, seventeen 
manufacturing companies included in Participation 30 were analyzed. 

The six-year average of the manufacturing companies included in the Is-
lamic index according to the working capital performance index is 65.69%. It 
is seen that approximately two-thirds of the companies have demonstrated 
successful performance. In other words, the rate of increase in the sales volu-
me of these companies is higher than the increase rate of current asset compo-
nents. It is clear that this situation will have a positive effect on profitability.  

The six-year average of the working capital utilization index value of the 
manufacturing companies included in the Islamic index is 55.58%. It is obser-
ved that more than half of the companies use their working capital effectively. 
In other words, these companies actively used their current assets as a whole 
to generate sales.
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The working capital efficiency index is calculated by multiplying the 
working capital performance and utilization index. In other words, it is the 
process of making two indices into a single index. The six-year average of 
the efficiency index is 67.65%. According to this result, two out of every three 
enterprises managed their working capital effectively. 

It can be said that the company performances expressed in the percen-
tages above are good for the real sector companies included in the Islamic 
index. In the first place, it is seen that the restrictions on current assets in Is-
lamic indices do not negatively affect the performance of companies. Thus, it 
can be concluded that the religious restrictions imposed on current assets by 
Islamic indices are financially beneficial for companies. However, in order to 
interpret this situation clearly, it is necessary to calculate the working capital 
efficiency indices of the manufacturing companies that are not included in the 
Islamic index. Then, these calculated values should be compared statistically 
with the companies in the Islamic index. After the comparison, it will be de-
termined objectively which types of companies manage their working capital 
more effectively. Considering this situation in future studies will make a sig-
nificant contribution to the literature.   
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Cooperative Insurance Model According to Islamic Law

Abstract
The cooperatives are a type of company that works by using the means of 

“mutual assistance, social solidarity and guarantee between its partners” and 
has a widespread practice area in our country and in the world. The practice 
of cooperatives in our country has a long history starting from the Ottoman 
period. Cooperatives are essentially regulated today, Law No. 1163.

Cooperatives are also born out of the need for social solidarity like insu-
rance companies, but differ from them in many ways. The fact that insurance 
companies are profit-oriented and that the collected funds belong entirely to 
the company, regardless of whether the provided risk has materialized or not 
in conventional insurance, brings up the search for a more equitable solution 
for those who need insurance. In this context, the cooperative insurance busi-
ness in accordance with the principles of Islamic law stands out as a suitable 
model.

Independent academic studies examining the legal nature of the coope-
rative in terms of Islamic law are not sufficient. Therefore, the aims of our 
study; to determine the legal nature of cooperatives in terms of Islamic law, 
to evaluate participation insurance through cooperatives in terms of Islamic 
Insurance and Islamic Law, and to make suggestions for a cooperative insu-
rance structure that can be applied according to Islamic law.

In this study, the nature and practice of today’s cooperative practices are 
presented by taking into consideration the cooperative principles accepted by 
the International Cooperatives Association (ICA), and the financial stability 
and incentive incentives in the country are evaluated by analyzing the diffe-
rence from associations from capital companies. The opportunities offered by 
the platform cooperatives, which combines the traditional cooperative stru-
cture as a continuation of traditional cooperatives and the digital economy, 
are presented and the issue of cooperatives has been analyzed in terms of 
Islamic law. The basic principles of Islamic finance in accordance with the 
Islamic legal philosophy of a cooperative insurance system operating in ac-
cordance with Islamic law; consensual trade; compliance with the require-
ments of the contracts; interest avoidance; avoiding gambling and extreme 
uncertainty; avoiding illicit goods and industries; It has been demonstrated 
that it can be constructed in accordance with the principles of avoiding mixed 
contracts containing forbidden. In addition, it has been emphasized that the 
takaful insurance model applied today is different from the capital company 
and the cooperative. In the cooperative insurance model, the contributions 
of the members are considered as compensation, not as donations as in ta-
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kaful. In this context, contributions of cooperative partners; a certain labor, 
a certain financial contribution and surety. In return for these contributions, 
they receive; It is the opportunity to meet their needs for their profession and 
livelihood under more favorable conditions, to have a positive income-expen-
diture difference in direct proportion to their labor, and to receive a share in 
non-company transactions at the rate of their capital shares. 

Consequently cooperative insurance; it receives its reference from the 
Quran itself by means of taawun, coincidence and devotion. It is suitable to be 
constructed in a structure that complies with the basic rules of Islamic econo-
mics such as consent-based trade between stakeholders, obeying the contra-
ct, avoiding interest, avoiding gharar and gambling, protection haram goods 
and sectors. While conventional insurance companies are based on risk sel-
ling, mutual/cooperative insurance is shared (risturned) among those inclu-
ded in the fund when the money increases in the fund at the end of the period 
based on the risk-benefit sharing basis. There is a profit-oriented operation in 
insurance companies, but in this system, the increasing part of the payment 
they make to the fund according to a certain risk account is shared among tho-
se included in the fund at the end of the period, that is, it is returned to them, 
if the loss is more It is being closed by the stakeholders. So, the risk/premium 
balance is achieved more equitably. The basis of the system is the principle of 
“al-harâc bi’d-dhaman” (balance of gain-compensation/benefaction- charge), 
which is one of the main rules of Islamic law. This system is more suitable for 
a solidarity and fair economic system. In order for the cooperative insurance 
model in accordance with Islamic law to be used safely in Muslim societies, 
it is important that the cooperative contract is prepared in accordance with 
the Islamic contract theory. This is seen as a model that can find application 
all over the world as a partnership structure suitable for the Islamic economic 
system.

Keywords: Islamic Law, Cooperative Insurance, Risk Selling, Risk Sha-
ring, Mutual, Takaful.

İslam Hukukuna Uygun Kooperatif Sigortacılığı Modeli1*

Özet
Kooperatifler, “ortakları arasında karşılıklı yardım, sosyal dayanışma ve 

kefâlet” araçlarını kullanarak çalışan bir şirket türü olup ülkemiz ve dünyada 
yaygın bir uygulama alanına sahiptir. Ülkemizde kooperatifçilik uygulaması 
Osmanlı döneminden başlayan uzun bir geçmişe sahiptir. Kooperatifler gü-
nümüzde esas itibariyle 1163 sayılı kanun düzenlenmiştir.
* Bu makale 25-26 Mart 2021 tarihleri arasında Hitit Üniversitesi tarafından düzenlenen “Ulus-

lararası İslami sigortacılık ve Finans Sempozyumu”nda sunulan bildirinin genişletilmiş ve 
geliştirilmiş halidir.
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Kooperatifler, sigorta şirketleri gibi sosyal dayanışma ihtiyacından doğ-
muş olmakla birlikte pek çok yönden bunlardan ayrılmaktadır. Sigorta şirket-
lerinin kâr odaklı olması ve konvansiyonel sigortacılıkta, temin edilen riskin 
gerçekleşip gerçekleşmediğine bakılmaksızın, toplanan fonların tamamen 
şirkete ait olması, sigortaya ihtiyaç duyanlar açısından daha adil çözüm ara-
yışını gündeme getirmektedir.  Bu bağlamda İslam hukuku ilkelerine uygun 
kooperatif sigortacılığı uygun bir model olarak dikkat çekmektedir.

İslam hukuku açısından kooperatifin hukuki niteliğini inceleyen müstakil 
akademik çalışmalar yeter sayıda değildir. Bu nedenle çalışmamızın amaçla-
rını; İslam hukuku açısından kooperatiflerin hukuki niteliğini belirlemek, ko-
operatif üzerinden yapılan katılım sigortacılığını İslami Sigortacılık ve İslam 
Hukuku açısından değerlendirmek ve İslam hukukuna göre uygulanabilir bir 
kooperatif sigortacılığı yapısı için öneriler getirmek olarak ifade edebiliriz.

Bu çalışmada, günümüzdeki kooperatifçilik uygulamalarının mahiyeti 
ve işleyişi, Uluslararası Kooperatifler Birliği (ICA) tarafından kabul edilen 
kooperatif ilkeleri de göz önünde bulundurularak ortaya konulmuş; dernek-
lerden, sermaye şirketlerden farkı tahlil edilerek ülkedeki mali istikrar ve 
katılımı teşviki değerlendirilmiştir. Geleneksel kooperatifçiliğin devamı ola-
rak gelişen, geleneksel kooperatif yapısı ile dijital ekonominin entegre hale 
geldiği platform kooperatifçiliğinin sunduğu fırsatlar ortaya konularak İslam 
hukuku açısından kooperatifçilik konusu tahlil edilmiştir. İslam hukukuna 
uygun olarak işleyen bir kooperatif sigortacılığı sisteminin makâsıdu’ş-şerîa 
(İslam hukuk felsefesi) ile uyumlu olarak İslami finansın temel ilkeleri olan; 
karşılıklı rızaya dayalı ticaret; sözleşmelerin gereğine riayet; faizden kaçınma; 
kumar ve aşırı belirsizlikten kaçınma; haram mal ve sektörlerden kaçınma; 
haram içeren karma sözleşmelerden kaçınma ilkelerine uyumlu olarak 
kurgulanabileceği ortaya konulmuştur. Ayrıca günümüzde uygulanan tekâ-
fül sigortacılığı modelinin sermaye şirketi ve kooperatiften farklı olduğu vur-
gulanmıştır. Kooperatif sigortacılığı modelinde üyelerin katkıları, tekâfülde 
olduğu gibi teberru olarak değil ivaz olarak değerlendirilir. Bu kapsamda ko-
operatif ortaklarının verdiği katkılar; belirli bir emek, belirli bir finansal katkı 
ve kefalettir. Bu katkılara karşılık olarak aldıkları ise; meslek ve geçimlerine 
dair ihtiyaçlarını daha uygun şartlarda karşılanması, emeği ile doğru orantılı 
olarak olumlu gelir-gider farkı ve ortak dışı işlemlerden sermaye payları ora-
nında pay alma imkânıdır. 

Sonuç olarak kooperatif sigortacılığını, sigortacılığı, teâvün, tesanüd ve 
tekâfül suretiyle referansını bizzat Kur’an-ı Kerim’den alan, taraflar arası rı-
zaya dayalı ticaret, ahde vefa, faizden sakınma, garar ve kumardan kaçınma, 
haram mal ve sektörlerden korunma gibi İslam iktisadının temel kurallarına 
uyumluluk gösteren bir yapıda kurgulanmaya uygundur. Konvansiyonel si-
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gorta şirketleri, risk satılması temeline dayalı iken mütüel/karşılıklı/kooperatif 
sigortacılığı risk-menfaat paylaşımı temeline dayalıdır. Sigorta şirketlerindeki 
kâr odaklı işleyişin aksine, bu sistemde, belli bir risk hesabına göre fona yap-
tıkları ödemenin artan kısmı, riskin tahmin edilenden düşük gerçekleşmesi 
nedeniyle, fona dahil olanlar arasında dönem sonunda paylaştırılmakta, yani 
onlara iade edilmekte, zararın daha fazla gerçekleşmesi halinde ise, bunun il-
gili paydaşlar tarafından kapatılması yoluna gidilmektedir. Böylece risk-prim 
dengesi daha adil bir şekilde sağlanmış olmaktadır. Sistemin dayanağı, İslam 
hukukunun külli kaidelerinden olan “el-harâc bi’d-damân” (kazanç-tazmin 
sorumluluğu/nimet-külfet dengesi) prensibidir. Bu sistem yardımlaşma ve 
adil bir iktisat sistemine daha uygundur. İslam hukukuna uygun kooperatif 
sigortacılığı modelinin Müslüman toplumlarda yaygın olarak güvenle kulla-
nılabilmesi için kooperatif sözleşmesinin İslam akit teorisi ile uyumlu olarak 
hazırlanması önemlidir. Bu, İslam iktisat sistemine uygun bir ortaklık yapısı 
olarak tüm dünyada uygulama alanı bulabilecek bir model olarak görülmek-
tedir.

Anahtar Kelimeler: İslam Hukuku, Kooperatif Sigortacılığı, Risk Satımı, 
Risk Paylaşımı, Mütüel, Tekâfül.

Giriş
Kooperatifler, “ortakları arasında karşılıklı yardım, sosyal dayanışma ve 

kefâlet” araçlarını kullanarak çalışan ortaklık yapısı olup dünyada yaygın bir 
uygulama alanına sahiptir. Sigorta şirketleri gibi sosyal dayanışma ihtiyacın-
dan ortaya çıkan kooperatifler pek çok yönden sigorta şirketlerinden ayrıl-
maktadır.

Ülkemizde kooperatifçilik uygulaması Osmanlı döneminden itibaren 
uzun bir geçmişe sahiptir ancak halen yürürlükte olan 1163 sayılı kanun ile 
uygulama alanı bulan kooperatifçiliğin İslam hukukuna göre işleyişini ve hu-
kuki niteliği”ni inceleyen müstakil çalışmalar yeter sayıda değildir. Bu alanda 
literatür incelendiğinde pozitif hukuk kapsamında “kooperatif hukuku”nu 
ele alan pek çok çalışma mevcuttur. Bu kapsamda bizim makalemizde istifade 
ettiğimiz   Yusuf Üstün ve Muhittin Aydın’ın kaleme aldığı “Kooperatifler 
Hukuku” kitabı2 ve Reha Poroy ve arkadaşlarının kaleme aldığı “Ortaklık-
lar ve Kooperatif Hukuku” kitabı3 en geniş çalışmalardandır. Ayrıca, Yusuf 
Üstün ve İbrahim Hak’ın kaleme aldığı “Kooperatiflerin Vergisel Boyutu” 

2  Yusuf Üstün - Muhittin Aydın, Kooperatifler Hukuku (Ankara: Banka ve Ticaret Hukuku Araş-
tırma Enstitüsü Yayınları, 2014); Üstün, Yusuf - Aydın, Muhittin, Kooperatifler Hukuku (An-
kara: Seçkin Yayınları, 2017).

3  Reha Poroy, vd., Ortaklıklar ve Kooperatif Hukuku (İstanbul: Arıkan Basım Yayın, 2005  ).
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kitabı4 da konunu vergisel boyutunun ele alındığı önemli çalışmalardan biri-
dir. Konumuzla ilgili İslam hukuku literatürü incelendiğinde “İslam Hukuku 
Açısından Kooperatiflerin Hukuki Niteliği” başlıklı makale5 ve Faizsiz Finans 
Kuruluşları Muhasebe ve Denetleme Kurumu’nun (AAOIFI) “Faizsiz Finans 
Standartları” çerçevesinde “tekâfül” sigortası ile ilgili standartları mevcut-
tur.6 Ayrıca kooperatif sigortacılığı ile ilgili olarak ifade edebileceğimiz Nihat 
Dalgın’ın “Sigorta”;7 ve Hasan Hacak’ın  “İslâm Hukukunda Sigorta ve Fıkıh 
Bilginlerinin Sigortaya Yaklaşımının Genel Bir Değerlendirmesi”8 başlıklı ma-
kaleleri kooperatif konusunu ele almaksızın özellikle sigortanın fıkhi tahlilini 
yapmıştır. 1996 yılında düzenlenen 1. Uluslararası İslâm Ticaret Hukukunun 
Günümüzdeki Meseleleri Kongresi ve 2015 yılında düzenlenen 2. Uluslarara-
sı İslâm Ticaret Hukukunun Günümüzdeki Meseleleri Kongresi’nde sigorta 
konusu müstakil bir oturumda ele alınmıştır.9 Ancak Özellikle “sigorta koo-
peratifi modeli”ni müstakil olarak ele alan bir çalışmaya rastlanmamıştır. 

Çalışmamızın amacı, 1163 sayılı kanun ile düzenlenen kooperatifçiliğin 
İslam hukukuna göre hukuki niteliğini ortaya koyarak Uluslararası Koope-
ratifler Birliği (ICA) tarafından kabul edilen kooperatif ilkelerine göre ideali-
ze edilen kooperatifçilik ile ülkemizdeki kooperatifçiliğin arasındaki farkları 
inceleyip kooperatif metoduyla yapılan İslami sigortacılığın İslam Hukuku 
açısından bir değerlendirilmesini yapmak ve İslam hukukuna göre uygulana-
bilir bir kooperatif sigortacılığı yapısı için öneriler getirmektir.

1. Kooperatifin Tarifi ve Özellikler
1.1. Tarifi 
Kooperatifler, kanunda “tüzel kişiliği haiz olmak üzere ortaklarının be-

lirli ekonomik menfaatlerini ve özellikle meslek veya geçimlerine ait ihtiyaç-
larını işgücü ve parasal katkılarıyla karşılıklı yardım, dayanışma ve kefâlet 
suretiyle sağlayıp korumak amacıyla gerçek ve tüzel kişiler tarafından kuru-
lan değişir ortaklı ve değişir sermayeli ortaklıklar” olarak tarif edilmektedir.10

4  Yusuf Üstün - İbrahim Hak, Kooperatiflerin Vergisel Boyutu (İstanbul: İSMMMO Yayınları, 
2020).

5  Aytaç Aydın, “İslam Hukuku Açısından Kooperatiflerin Hukuki Niteliği”, Yıldırım Beyazıt Hukuk 
Dergisi 6/1 (2021).

6  The Accounting and Auditing Organization for Islamic Financial Institutions Shari’ah Standards 
(AAOIFI) (2015). Faizsiz Finans Kuruluşları Muhasebe ve Denetleme Kurumu Faizsiz Finans Stan-
dartları, 2015. çev. Sabahattin Zaim Üniversitesi. İstanbul: TKBB, 2018).

7  Nihat Dalgın, “Sigorta”, Türkiye Diyanet Vakfı İslâm Ansiklopedisi (Erişim 20 Ocak 2020).
8  Hasan Hacak, “İslâm Hukukunda Sigorta ve Fıkıh Bilginlerinin Sigortaya Yaklaşımının Ge-

nel Bir Değerlendirmesi”, M.Ü. İlâhiyat Fakültesi Dergisi 30/1 (2006).
9  1. Uluslararası İslâm Ticaret Hukukunun Günümüzdeki Meseleleri Kongresi (1996), “Sigorta 

Sonuç Bildirisi”, (Erişim 10 Eylül 2020); 2. Uluslararası İslâm Ticaret Hukukunun Günümüz-
deki Meseleleri Kongresi (2015), “Sigorta Sonuç Bildirisi”, (Erişim 10 Eylül 2020).

10  Kooperatifler Kanunu (KK), Resmî Gazete 13195 (10 Mayıs 1969), Kanun No. 1163, md. 1.
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Bu tarife göre, kooperatiflerin çalışma prensibi ya da amaca ulaşmak için 
kullanacağı en önemli araç “ortakları arasında karşılıklı yardım, dayanışma 
ve kefâlet ” olarak belirlenmiştir. Bu araç seti, yalnızca Türk Hukukuna özgü 
olmayıp kooperatifçilik ilke ve prensiplerinden ileri gelmektedir.

“Kooperatif” kelimesi etimolojik olarak incelendiğinde tüm dillerde ha-
yata yansımasıyla da örtüşecek şekilde “ortaklaşa iş yapmak, bireyin tek ba-
şına yapamayacağı işi elbirliği ve bir koordinasyon içerisinde yapabilmek” 
anlamında kullanıldığı görülmektedir. 

Kooperatifler kişilerin gönüllülük esası üzere bir araya gelerek ekonomik 
ihtiyaçlarını karşılamak, yardımlaşmak üzere meydana getirdikleri, kendi 
kendini yöneten ve denetleyen bir ortaklık yapısıdır. Asıl amaç, kâr etmekten 
ziyade tasarrufla yetinerek, sahibi ve denetimi ile sorumlu ortakların koope-
ratif vasıtasıyla sosyo-ekonomik ihtiyaçlarını karşılamaktır.

Kooperatif, ortaklaşa iş yapma esasına dayalı olarak çalışan çok önemli 
bir kalkınma aracıdır. Küçük birikimlerin “yatırım yapılabilir bir sermaye” 
büyüklüğüne ulaşmasında kooperatifler diğer organizasyonlardan çok daha 
etkilidirler.

Kooperatifler, özel ve tüzel kişi ve grupların, kazançlarını ve üretimleri-
ni artırmak veya tüketim mallarına daha ucuza sahip olmak amacıyla mad-
di-manevi imkânlarını birleştirdikleri örgütler olarak da tanımlanmaktadır.11

Bu ortaklığın tabi sonuçlarından biri de ortakların meslek veya geçimle-
rine ait ihtiyaçlarını sağlamanın yanında bireyin sosyo-kültürel açıdan gelişi-
midir. Bu doğal sonucun bir uzantısı olarak sosyo-kültürel hedefler gözeten 
kooperatifler kurma imkânı da vardır.

Yukarıdaki açıklamalardan hareketle kooperatif; sermaye, karşılıklı yar-
dımlaşma, tekâfül araçlarını kullanarak özünde ortaklarının finansal duru-
munu ortaklarına tasarruf ettirerek iyileştirmeyi amaçlayan, üyeleri dışındaki 
kişilerle de işlem yapabilen; eşitlikçi ve sermayenin bir hakimiyet aracı olarak 
kullanılmadığı, değişir ortaklı ve değişir sermayeli, kendine has özellikleri 
olan bir ortaklık türüdür.

Kooperatifleri esasen üç ana faaliyet alanında görmekteyiz:

1. Üretim (mal ve hizmet sektöründe; tarım, konut, enerji, taşımacılık vd.),

2. Tüketim (mal ve hizmet sektörü tüketim, temin tevzi, tedarik, vd.),

3. Finans (kredi, kefâlet, sigorta ve bankacılık)

11  Üstün - Aydın, Kooperatifler Hukuku, 4.
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Karşılıklılık esasına dayalı kooperatifçilik faaliyetleri bu üç ana alanda 
yürütülse de ülkemizde ya unvanlarına göre ya da faaliyet alanları (tarımsal, 
yapı üretim, kredi kefâlet vd.) ile ilgili bakanlığın yürüttüğü kamusal hizmete 
göre sınıflandırılmaktadır.12

Kooperatifler dünya üzerinde ekonominin hemen hemen her alanında 
aktif işletmeler olmakla beraber yalnızca kâr odaklı olmamaları, yardımlaş-
ma ve dayanışmayı merkeze alan bir yapı olmaları sebebiyle diğerlerinden 
ayrılmaktadır. Kooperatifler ve diğer yardımlaşma-dayanışma amacıyla ku-
rulmuş işletmeler (ör. mütüeller) sosyal dayanışma ekonomisinin bir parça-
sı olarak kamu kesimi ve mevcut işletmeler tarafından karşılanmayan mal 
ve hizmet ihtiyacını karşılamak üzere ortaya çıkmıştır. Bu işletmeler, mal ve 
hizmet üretirken sosyo-ekonomik menfaatleri de gözetmek ortak paydasında 
birleşmektedirler. Ayrıca, kooperatifler ve mütüeller diğer işletmelerden fark-
lı olarak demokratik olarak karar alma mekanizmasına sahip olan, ortakların 
kooperatifin sahibi olduğu üyelik tabanlı işletmelerdir. 13

Kooperatiflerin niteliklerinin anlaşılması bakımından yeri gelmişken, 
Uluslararası Kooperatifler Birliği (International Cooperatives Alliance, ICA) 
tarafından kabul edilen “kooperatifçilik ilkeleri”ni ifade etmekte yarar vardır. 
Bu ilkeler:

• Gönüllü ve herkese açık üyelik yapısı,

• Üyeler tarafından gerçekleştirilen demokratik kontrol sistemi,

• Üyelerin ekonomik katılımı,

• Özerklik ve bağımsızlık,

• Eğitim, öğretim ve bilgilendirme,

• Kooperatifler arasında işbirliği,

• Topluma karşı sorumlu olma şeklinde sıralanmakta olup, tüm koo-
peratif örgüt tiplerinin (ülkemiz açısından birlik ve merkez birlikleri-
nin) gerçek bir kooperatif olup olmadığının test edilmesi bakımından 
da önemlidir.

Bu ilkeler kooperatifçiliğin temel ilkeleri olarak özü itibariyle günümüze 
kadar gelmiş ve ICA tarafından yeniden düzenlenerek kabul edilmiştir.14

12 Üstün – Hak, Kooperatiflerin Vergisel Boyutu, 5.
13 Uluslararası Çalışma Örgütü (ILO), Çalışma Dünyasının Geleceği Notları Dizisi 6 (Erişim 20 

Aralık 2020).
14 1895 yılında kurulan ICA, dünya ölçeğinde kooperatifleri temsil eden bağımsız, hükümet 

dışı bir kuruluştur. En büyük çatı kuruluş olması nedeniyle tanımlar ve ilkeler söz konu-
su olduğunda ICA çalışmaları genel kabul görmektedir. Kuruluşunun 100. yılı olan 1995’te, 
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1.2 Kooperatif Organizasyonların Başat Özellikleri
Kooperatiflerin amacı ortakların ekonomilerinin geliştirilmesidir. 

Kooperatifler; birincil amacı kâr etmek olmayan, faaliyetlerinde ve elde ettiği 
sonuçlarda ekonomik fayda özelliğinin baskın bulunduğu, yönetimde mutlak 
eşitlik, olumlu gelir gider farkı paylaşımında nispi eşitlik kuralının esas alın-
dığı, sermayenin bir egemenlik aracı olarak kullanılmadığı, giriş ve çıkışta gö-
nüllülük esasının benimsendiği, kooperatifin varlık ve hayatiyetinin birincil 
öncelik sırasında yer aldığı, değişir ortaklı ve değişir sermayeli, yardımlaşma 
esası üzerine kurulu, paydaşların güçlerinin aktif bir şekilde birleştirilmesi 
amacını gözeten bir ortaklık yapısıdır.15 

Kooperatifler, ortakların menfaatlerini korumak, ihtiyaçlarını sağlamak 
üzere kurulan işletmelerdir. Hangi alanda çalışıyor olursa olsun kooperatif-
lerin:

• İktisadi işletme olması,

• Sahibinin, hizmetlerini kullananlar -yani ortakları- olması,

• Ortakları tarafından yönetilmesi,

• Yönetim şeklinin kişiye odaklı ve demokratik olması,

• Gönüllü ve açık bir ortaklık ilişkisinin bulunması,

• Ortakların elde ettikleri faydaların, yatırdıkları sermayeden ziyade 
kooperatifle yaptıkları işle orantılı olması,

• Değişir ortaklı ve değişir sermayeli esnek ve dinamik bir yapıya sa-
hip olması,

• Toplumsal duyarlılığa sahip kuruluşlar olması gibi diğer işletme ve 
organizasyon tiplerinden farklı ve olumlu olarak ön plana çıkan özel-
likleri vardır.

Ayrıca, kooperatif organizasyonlarının temel belirleyici niteliklerinden 
birisi de ortaya çıkan olumlu-olumsuz gelir gider farkının ortaklar arasında 
dürüst ve adil dağılımıdır. Bu çerçevede, ortaklarının meslek ve geçimlerine 
ait ihtiyaçlarının giderilmesi, piyasa olumsuzluklarına karşı tedbir alınması 
ve ortakların ekonomik menfaatlerinin artırılması gibi amaçlarla kurulabil-
mektedir.

ICA, gözden geçirilerek yeniden düzenlenen Kooperatif Kimliği Bildirgesi’ni kabul etmiştir. 
Bildirge, kooperatif tanımını, kooperatiflerin değerlerini ve kooperatifçilik ilkelerini içer-
mektedir (ICA). Tahmin edilebileceği üzere bildirgedeki değer ve ilkeler dünya genelinde 
benimsenmiştir.

15  Reha Poroy, vd., 948.



168 Hitit İlahiyat Dergisi   Cilt: 20   Sayı:3

Aytaç AYDIN I Yusuf ÜSTÜN

 Bir kooperatif kurmaktaki birincil amaç faydanın (maslahat) optimum 
seviyeye çıkartılması; ikincil amacı ise, kooperatif üyelerinin risklerinin ola-
bildiğince düşük tutulmasıdır.

Ekonomik menfaat açısından kooperatif, başlıca ekonomik ihtiyaçların 
(kredi, konut üretim, tüketim, pazarlama, vd.) en uygun şartlarda sağlanması 
amacıyla kurulan bir girişimdir. Kooperatifçiliği diğer ekonomik girişimler-
den farklı ve üstün yönü, ekonomik ihtiyaçları gidermesinin yanında farklı 
insani ihtiyaçlara da hitap etmesidir.16

2. Kooperatiflerin Derneklerden Farkı
Kooperatiflerin sosyal yönünün öne çıkması sebebiyle zaman zaman der-

neklerle karıştırılmakta ve dernek kurulması gereken durumlarda kooperatif 
kurulabilmektedir.

Amaç bakımından incelendiğinde birbiri ile kesişen noktalar olmakla 
birlikte en önemli fark, ortakların ekonomik menfaatleridir. Dernekler Kanu-
nu’na göre dernekler;17 “kazanç paylaşma dışında, kanunla yasaklanmamış 
belirli ve ortak bir amacı gerçekleştirmek üzere en az yedi gerçek veya tüzel 
kişinin bilgi ve çalışmalarını sürekli olarak birleştirmek suretiyle oluşturduk-
ları tüzel kişiliğe sahip kişi topluluklarıdır.” Dolayısı bir teşekkülün “dernek” 
sayılabilmesi için “kişi birlikteliğine dayanması ve kazanç paylaşımı gayesi 
dışında” kurulmuş olması şartı aranır. Neticede bu iki yapı arasındaki en 
önemli fark “amaç”ta görülür. 

Tacir sayılan tüzel kişilikler TTK’da belirtilmiş (TTK md. 16) ve gayesine 
ulaşmak için ticari işletme işleten derneklerin “tacir” sayılacağı ifade edilmiş-
tir. Dolayısı ile ticari işletmesi bulunan bir dernekte tacir olarak kabul edilen 
kişilik dernek tüzel kişiliğinin kendisidir. Dernekler tarafından kurulan ikti-
sadi işletmeler kanunen tacir sayılmayıp, tacir niteliği ve ticaretten kaynakla-
nan mükellefiyetler tüzel kişi olarak derneğe verilmektedir.

Diğer taraftan Kurumlar Vergisi Kanunu’na göre18 dernekler, kurumlar 
vergisi mükellefi değildir fakat derneklerin iktisadi işletmesince elde edilen 
kazanç dolayısı ile bu işleteme adına ödenmesi gereken kurumlar vergisinin 
sorumlusu ilgili derneklerdir.

16  Yusuf Üstün - Muhittin Aydın, Kooperatifler Hukuku (Ankara: Seçkin Yayınları, 2014), 3.
17  Dernekler Kanunu (DK), Resmî Gazete 25649 (23 Kasım 2004), Kanun No. 5253.
18  Kurumlar Vergisi Kanunu (KVK), Resmî Gazete 26205 (21 Haziran 2006), Kanun No. 5520.
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Hal böyle iken dernek ve iktisadi işletmeyi ayrı ayrı kurmak yerine doğ-
rudan kooperatif kurmak daha makul ve pratik hayata daha uygundur. Çün-
kü kooperatifler;

• Karşılıklılık (mütüalizm),

• Değişir ortaklı ve değişir sermayeli oluş,

• Yılsonu kazancın19 ya da zararın (gelir-gider farkı) ortakların çalış-
ması ile doğru orantılı olarak dağıtılması, nispi paylaşım,

• Kooperatifin “ortaklık içi” bir faaliyet olması ve “ortaklık dışı” işlem 
yaptığında bu işlemin boyutu oranında herhangi bir sermaye şirke-
tinden farkının kalmaması,

• Ortaklarının aynı zamanda kooperatifin sahibi olması,

• Kooperatife ortaklık şartlarının serbestçe belirlenebiliyor olması (ob-
jektif kriterleri esas almak kaydıyla; aylık belirli bir seviyede gelire 
sahip olmak, belirli bir meslek sınıfında faaliyet göstermek, vd.),

• Organizasyon yapısının anasözleşmeyle farklı olarak kurgulanabil-
me imkânı (böylece kooperatif faaliyetlerinde İslam hukukuna uy-
gun çalışmasını denetleyen bir danışma kurulu seçilebilir),

• Faaliyetlerinin denetiminin kooperatifin bizzat kendisince ve ortak-
ların kendi değerleri ile örtüşen objektif kriterlere göre kontrol edile-
bilme imkânı, vd. daha birçok hususiyetinden dolayı derneklere göre 
daha avantajlıdır.

3. Kooperatifler Sermaye Şirketi Türü Dışında Bir Ticaret Şirke-
tidir
Türk Ticaret Kanunu’nda (124 md.) “Ticaret şirketleri; kollektif, koman-

dit, anonim, limited ve kooperatif şirketlerden ibarettir. Bu Kanunda, kollek-
tif ile komandit şirket şahıs; anonim, limited ve sermayesi paylara bölünmüş 
komandit şirket sermaye şirketi sayılır.” denilmektedir.20

Kooperatif şirketini diğer ortaklık yapılarından ayıran en önemli husu-
siyet “amaç/gaye” yönünden ortaya çıkmaktadır. Diğer ortaklıklar (limited, 
anonim, kollektif, komandit) elde edilen kârı paylaşmak gayesi ile kurulur-
ken kooperatif ortaklıklarında esas gaye, ortağın ihtiyaçlarını sağlamak ve 
ekonomisini iyileştirmektir. Sermaye ve şahıs şirketlerinin sermaye kullana-

19  Muhasebe tekniği açısından “kâr” olarak finansal tablolara yansısa da, ortaklık içi işlemler-
den dolayı “olumlu gelir-gider farkı” dediğimiz rakam, her bir ortağın kooperatifle yaptığı 
işlemler sonucu kooperatife emaneten bırakmış olduğu, yılsonunda da “risturn” adıyla geri 
alabileceği tasarrufudur.

20 Türk Ticaret Kanunu (TTK), Resmî Gazete 27846 (14 Şubat 2011), Kanun No. 6102.
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rak yaptığını kooperatifler, parasal katkı, yardımlaşma, dayanışma ve kefâlet 
araçlarını kullanarak gerçekleştirir.

Belirli miktarda sermaye payı koymaları, rasyonel kurallara göre çalış-
maları açısından ortak paydaya sahip olan kooperatif ve sermaye şirketleri 
iktisadi amaç gütmeleri açısından da benzer özelliklere sahiptir ancak bazı 
noktalarda farklılık göstermektedir. Yukarıda belirtilen farka ek olarak diğer 
farkları aşağıdaki şekilde özetleyebiliriz:

Sermaye şirketleri sermaye hâkimiyeti esasına dayalı ortaklık yapıları 
olup, sermaye paylarına optimum seviyede kâr sağlamak için çalışmalarına 
karşın, kooperatiflerde pay sahipleri de müşterileri de kendi ortaklarıdır.

Sermaye şirketlerinde sosyal amaç, kâr amacının çok gerilerinde olması-
na karşın, kooperatiflerde sosyal amaç ve paydaşına hizmet ön sıralarda yer 
alan unsurlardan birisidir.

Sermaye şirketi, amacını hissedarlarının koydukları sermaye aracı ile 
gerçekleştirmesine karşın kooperatif şirketi, ortaklarının iş gücü ve parasal 
katkıları yanında yardımlaşma ve kefalet araçlarını kullanır.

Şirketlerde elde edilen kâr “temettü” adıyla ortaklarına hisse oranına 
göre dağıtılmasına karşın kooperatiflerde elde edilen olumlu gelir-gider far-
kının bir bölümü ortakların kooperatif ile yaptıkları alışveriş miktarına göre 
(nispi olarak) “risturn” adıyla dağıtılır.

Şirketlerde hisse senedi alış-verişi serbest olmasına karşın kooperatifler-
de ortaklık hakkı ancak yönetim kurulunun kabulünü bağlı olarak devredi-
lebilir.

Şirketlerde ortağın satın alabileceği paya bir sınır getirilmemesine karşın, 
kooperatiflerde bir üyenin sahip olabileceği ortaklık payı sınırlandırılmıştır.

Şirketlerde sermaye miktarı sabit olup belirli kanun ve kurallar çerçeve-
sinde artırılabilmesine karşın, kooperatiflerde sermaye ve ortak sayısı değiş-
kendir. 

Şirket ortakları sahip oldukları hisse oranıyla doğru orantılı olarak oy 
hakkına sahip olabilmelerine karşın, her bir kooperatif ortağı (hisse oranı esas 
alınmaksızın) ancak bir oy hakkına sahiptir.21

4. Kooperatiflerin Mali İstikrarı ve Katılımı Teşviki
Kooperatiflerin ekonomik krizlerde, içinde bulundukları sektörlerde di-

ğer işletme türlerine göre daha dayanıklı işletmeler olduğu tecrübe edilmiştir.

Örneğin konvansiyonel bankalarla finans alanında faaliyet gösteren ko-

21   Üstün - Aydın, Kooperatifler Hukuku (2017), 15.
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operatifler kıyaslandığında; üyelik yapısı, denetim, kontrol, kâr elde etme 
sistemi, vd.  avantajları sebebiyle krizle başa çıkma konuşunda kooperatif-
ler daha başarılı olmuştur.22 Kredi birlikleri, kooperatif bankaları, tasarruf ve 
kredi kooperatifleri özellikle küçük ve orta ölçekli işletmelere konvansiyonel 
bankalar ve finans kuruluşlarına oranla daha üst seviyede bir kredi imkanı 
sunmuştur.23

Kooperatiflerin de içinde bulunduğu dayanışma esasına dayalı mekaniz-
malar; fon elde etmede (finansa erişimde) demokratikleşmeyi; finansal saha-
da dayanışmayı, karşılıklılık uygulamalarını ve değerlerini yeniden yapılan-
dırmayı; yerel ekonomik gelişimi desteklemeyi; topluluk yapılarını dinamik 
hale getirmeyi amaçlar. Kendiliğinden örgütlenme ve kooperatifçilik esasına 
dayalı bu yapılar; etik bankacılık, finansal kooperatifler, kalkınma koopera-
tifleri, yardımlaşma, mikro finans, tamamlayıcı para akışı, toplumsal temelli 
para tasarruf planları, katılımcı bütçe, kitlesel fonlama, dijital para akışı, sos-
yal amaçlı yatırımlar vd. içerir.24

5. Ortaklık İçi ve Dışı İşlem Kavramı
Kooperatif kanunu 38. md. 1-3. fıkrasında ortaklık içi işlemlerden, 4. fık-

rasında ise ortaklık dışı işlemlerden bahsedilmiştir:

“Madde 38 - Anasözleşmede aksine hüküm 
bulunmadığı takdirde ortaklarla yapılan muamele-
lerden bir yıllık faaliyet sonunda elde edilen hası-
lanın tamamı gelir gider farkı olarak kooperatifin 
yedek akçelerine eklenir.

Gelir gider farkının ortaklar arasında bölü-
şülmesi öngörülmüş ise bu bölünme ortakların mu-
ameleleri oranında yapılır.

Gelir-gider farkının en az %50’si ortaklara 
dağıtıldıktan sonra, ortakların sermaye paylarına 
genel kurul kararı ile Devlet Tahvillerine verilen en 
yüksek faiz haddini geçmemek üzere faiz ödenebi-
leceği anasözleşme ile hükme bağlanabilir.

Ortak dışı işlemlerden elde edilen hasılanın 
ortaklara sermaye payları oranında dağıtılabileceği 
anasözleşmede hükme bağlanabilir. Dağıtılmadığı 
takdirde, bunlar kooperatifin gelişmesine yarayacak 
işlerde kullanılmak üzere özel bir fonda toplanır.

22   F. Serkan Öngel - Uygar Dursun Yıldırım, Krize Karşı Kooperatifler  (İstanbul: Nota 
Bene Yayınları, 2020).

23   Uluslararası Çalışma Örgütü (ILO), Çalışma Dünyasının Geleceği Notları Dizisi 6 (Erişim 
20 Aralık 2020).

24   The United Nations Research Institute for Social Development (UNRISD), “Social Dri-
vers of Sustainable Development” (Erişim 11 Kasım 2020).
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Bir yıllık faaliyet neticeleri menfi olduğu 
takdirde açık, yedek akçelerden ve bunların kâfi 
gelmemesi halinde ek ödemelerle veya ortak ser-
maye paylarıyla karşılanır.

Menfi neticeler ortadan kaldırılmadıkça ge-
lir gider farkı ve faiz dağıtımı yapılamaz.” şeklin-
dedir.

Konu 5520 sayılı Kurumlar Vergisi Kanunu’nun (KVK)  md.4. k ben-
dinde:

“… Kooperatiflerin ortakları dışındaki kişi-
lerle yaptıkları işlemler ile kooperatif ana sözleşme-
sinde yer almayan konularda ortakları ile yaptıkları 
işlemler “ortak dışı” işlemlerdir. Kooperatiflerin 
faaliyetin icrasına tahsis ettikleri ve ekonomik öm-
rünü tamamlamış olan demirbaş, makine, teçhizat, 
taşıt ve benzeri amortismana tabi iktisadi kıymetle-
ri elden çıkarmaları ile yapı kooperatiflerinin ken-
dilerine ait arsalarını kat karşılığı vererek her bir 
hisse için bir işyeri veya konut elde etmeleri ortak 
dışı işlem sayılmaz. Kooperatiflerin ortak dışı iş-
lemleri nedeniyle kooperatif tüzel kişiliğine bağlı 
ayrı bir iktisadi işletme oluşmuş kabul edilir. Ko-
operatiflerin, iktisadi işletmelerinden ve tam mü-
kellefiyete tabi başka bir kurumun sermayesine 
katılımlarından kazanç elde etmelerinin ve bu ka-
zançların daha sonra ortaklara dağıtılmasının mu-
afiyete etkisi yoktur. Ortak dışı işlemlerden elde 
edilen kazançların vergilendirilmesine ilişkin 
usul ve esaslar Maliye Bakanlığınca belirlenir.)…” 
şeklinde açıklamada bulunulmuştur.

KVK md. 5 (i) bendinde de aynı ayrıma gidilmek suretiyle ortaklardan 
başka kimselerle yapılan işlemlerden bahsedilmiştir. Dolayısıyla, kooperatif-
lerin ortaklarıyla, kooperatif konusuna giren konularda yaptığı işlemler, “or-
taklık içi” işlemler olup bu işlemlerden dolayı ortağın kooperatife bıraktığı 
hasıladan/primden, maliyetler/zararlar çıkarıldıktan sonra kalan tutar koope-
ratif açısından kâr olmayıp, ortak adına kooperatif hesaplarında tutulan orta-
ğın tasarrufu ve iade edilmesi halinde de “risturn” olarak adlandırılan bir de-
ğer hükmündedir. Ancak ortaklık dışı bir işlemden dolayı kooperatifte kalan 
bir hasıla olduğunda, kooperatif hesaplarında bu işlemlerden doğan olumlu 
fark, bir tasarruf olarak değerlendirilmeyip “vergilendirmenin konusuna gi-
ren bir kazanç”25 olarak karşımıza çıkar. Dolayısı ile, kooperatiflerin çalışma 
prensipleri ile ortaklık içi işlem ve ortaklık dışı işlem arasındaki farkın doğru 
anlaşılması oldukça önemlidir.

25  Gelir Vergisi Kanunu (GVK), Resmî Gazete 10700 (6 Ocak 1961), Kanun No. 193, md. 2.
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6. Platform Kooperatifçiliği 

Kooperatifçilik alanında kullanılan “platform” kelimesi, temel olarak 
üreticilerle tüketicileri bir araya getiren dijital yapılar olarak açıklanabilir. 
“Platform kooperatifçiliği” ise, geleneksel kooperatifçilik yaklaşımı ile dijital 
ekonomiyi birleştiren bir yapıdır. Bu yapıyı internet mülkiyeti ve teknolojik 
altyapıların ortaklaşa kullanan; kişisel verilerin korunması, çalışanların hak 
kayıplarının ve tekelleşmenin önüne geçmeyi amaçlayan uluslararası bir kal-
kınma hareketi olarak tarif etmek mümkündür.26 

Platform kooperatifçiliği hareketinde aynı iş kolundaki insanlar finansal 
katkı, dayanışma ve yardımlaşma amacıyla dijital ortamda buluşarak iş yap-
makta ve her bir paydaş yaptığı iş oranında ekonomik fayda elde etmektedir. 
Ülkemizdeki “armut.com” örneğinde olduğu gibi “bir bölgede tadilat, tami-
rat, temizlik, nakliyat işi ile uğraşanlar bir kooperatif kurarak kullanıcılara 
hizmetlerini ulaştırıyorlar.27 Arada komisyon alan bir şirket olmuyor. Yurtdı-
şından bir örnek olarak Denver’daki bir taksi kooperatifini (Green Taxi Coo-
perative) verebiliriz. 600’den fazla göçmen 2015 yılımda bir taksi kooperatifi 
kurarak, bir telefon uygulaması üzerinden 7/24 Uber ile benzer bir hizmeti 
veriyorlar. Taksi şoförleri aynı zamanda kooperatifin sahibi oldukları için ay-
rıca komisyon alan bir şirket yok. Gelir, yaptıkları işle doğru orantılı olarak 
paylaştırılıyor.28 Ayrıca Yurtdışından ikinci bir örnek olarak bir araç paylaşım 
kooperatifi olan “modo” örneği verilebilir.29

Teknolojik değişiklikler dinamik bir süreci tetikleyerek büyüme ve kal-
kınmanın temel itici gücünü oluşturmuştur. Bu süreç bazı işleri yok olma ile 
karşı karşıya getirmesine karşın, yeni bazı iş alanlarının ortaya çıkmasına ve 
var olan bazı işlerin de dönüşüme uğramasına vesile olmuştur. Kaldı ki bu 
değişim/dönüşüm küresel Covid-19 salgınında oldukça hızlanmış ve artık 
birçok alanda mal ve hizmetlerin karşılıklı değişildiği, görevlerin mobil uy-
gulamalar ya da çevrimiçi platformlar aracılığı ile tamamlandığı, “paylaşımcı 
çevrimiçi platform ekonomisi” diye tabir edilen dijital platform faaliyetleri 
yoğunluk kazanmıştır.

Günümüz şartlarında platform ekonomisi, çoğunlukla ekonomik bir fır-
sat olarak görülmektedir. Platform kooperatifçiliği, çalışanların kooperatifin 
ortağı vasfı ile sisteme üye olup geçimini elde ettiği dijital platform olarak; 
üretimi, dijital emek aracılığını, topluca sahip olunan ve demokratik olarak 

26  Platform.coop, “Platform kooperatifleri Karar Vericilere nasıl fayda sağlayabilir?” (Erişim 11 
Kasım 2020); Platform.coop, “Vision & Advantages” (Erişim 11 Kasım 2020). https://platform.
coop/about/vision-and-advantages

27  armut.com. “Armut Nasıl Çalışır?” (Erişim 11 Kasım 2020).
28  Green Taxi Cooperative, “About” (Erişim 7 Mart 2021).
29  modo.coop, “Why modo-We are co-op” (Erişim 7 Mart 2021).
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denetlenen web tabanlı market alanlarını ve bu ekonomik modelle ilgili diğer 
faaliyetleri destekleyen çevrimiçi uygulamalar yoluyla mevcut teknolojileri 
düzenler. Kooperatif çalışanlarının mülkiyete ortak sahip olduğu bu koope-
ratiflerde yönetim şekli ve organizasyonu, karar alma süreçlerine katılım, risk 
paylaşımı ve daha iyi sonuçlara ulaşmak üzer müzakere imkânı bulunmakta-
dır. Türkiye’den diğer bir örnek olarak “Türkiye’de S.S. İhtiyaç Haritası Yar-
dımlaşma Fikri Mülkiyet Hakları ve Proje Danışmanlığı Kooperatifi” verile-
bilir. Bu kooperatif, ihtiyaç sahipleri ile ihtiyacı karşılama isteyen gönüllüleri 
buluşturan bir platform kooperatifidir. Farklı konularda destek sahibi kurum 
ve kişilerin kullanabildiği bu platformu Türkiye’nin tüm bölgelerinde kullan-
ma imkânı vardır. 30 

Sigortacılık alanında da riskin paylaşılması üzerine kurgulanan sigorta 
kooperatifleri, “Büyük Sayılar Kanunu”nun (The Law of Large Numbers) ge-
reği, riski ne kadar çok kişiye/ortağa paylaştırabilirse prim maliyeti o kadar 
çok azalacaktır. Örneğin, ülkemizde ilk etapta 200 kişi ile kurulan Doğa Sigor-
ta Kooperatifinin anonim şirkete dönme kararının alındığı andaki yaklaşık or-
tak sayısı 1,3 milyon civarındaydı. Böyle birçok ortaklı yapıyı yönetebilmenin 
yolunun da ancak platform kooperatifçiliği olarak uygulanan modelin sigorta 
kooperatiflerince iyi anlaşılması sayesinde olacağı değerlendirilebilir.

7. İslâm Hukuku ve Kooperatifçilik

Görünürde kooperatifçilik alanında uğraş verenlerin çoğu kez koopera-
tifçiliğin dinamiklerini, gelir dağılımının dengeli olduğu kalkınmış ülkelerde 
kooperatifçiliğin nasıl uygulandığını, ülkemizde uygulanan kooperatifçiliğin 
ne derece kooperatifçilik olduğunu, kooperatifçiliğin başarıyla uygulandığı 
ülkeler ile aramızdaki yapısal farklılıkları analiz etmeden; asimetrik algı yö-
netiminin bir parçası olarak yıllardır “kooperatif” diye anlatılan ancak koope-
ratiften farklı bir düzeneğin kamuflajına katkı verdikleri görülmektedir.

Günümüzde gelinen noktada, kendi mecrasından çıkmış, güven verme-
yen bir kurguyu “İslam” kelimesiyle yan yana kullanırken de dikkat etmek 
gerekir. Ancak, baştan beridir anlatılmaya ve portresi çizilmeye çalışılan ko-
operatifçilik, uluslararası kabul görmüş ilke ve kuralları çerçevesinde, her ül-
kenin kendi ekonomik ve toplumsal dinamiklerini de bünyesinde barındıran 
sürdürülebilir, denetlenebilir ve muteber bir sistem öngörüsünü bünyesinde 
barındırmaktadır. Öyle ki, bu kooperatifçilik öngörüsü ile İslami bir ekono-
mik düzen öngörüsü; yardımlaşma, dayanışma, hak ve menfaatlerin adil pay-
laşımı ve nihayet tasarruf temelinde kalkınma prensipleri gereği aynı ufka 
yelken açmaktadır.

30 ihtiyacharitasi.org, “Hakkımızda” (Erişim 8 Kasım 2020); ekoharita.org, “Hakkında” (Erişim 
8 Kasım 2020); ekoharita.org, “Platform Kooperatifler” (Erişim 8 Kasım 2020).
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Yukarıda Kooperatifler Kanunu’nun 1.maddesinden bahsederken koo-
peratiflerin amaçlarına ulaşmak için “karşılıklı yardımlaşma, dayanışma ve 
kefâlet”i kullandığından bahsetmiştik. Söz konusu kavramların İslami termi-
nolojideki karşılıklarına bakıldığında karşılıklı yardımlaşma yerine “teâvün”, 
karşılıklı dayanışma yerine “tesânüd” ve karşılıklı kefâlet yerine de “tekâfül” 
kavramlarının kullanıldığını görürüz.31

Yani kooperatifler referansını bizzat Kur’an-ı Kerim’den alan teâvün, te-
sanüd ve tekâfül suretiyle ortaklarının sosyal ve ekonomik ihtiyaçlarını kar-
şılayan, ortaklık içi işlemler yapıldığında tasarruf ettiren, hak ve yükümlü-
lükleri ortaklarına işlemleri oranında adilce paylaştıran; ortaklık dışı işlem 
yapıldığında ise elde edilen kârı ortaklarına bu kez sermaye payları oranında 
yine adilce paylaştıran dinamik bir ortaklık yapısıdır. Bu bakış açısıyla ve te-
orik çalışma tarzı itibariyle kooperatiflerin, İslâm’a en uygun ortaklık model-
lerinin başında geldiği ifade edilebilir.

Kooperatiflere özgü bazı özellikler, aynı zamanda İslâm iktisat felsefe-
si ile birebir örtüşür ve bu özellikler yalnızca kooperatif teşkilatlanmasında 
mevcuttur. Yani İslâm hukukuna uygun bir ekonomik düzen arzu ediliyorsa, 
mevcut kurumsal yapılar arasında bunun en uygun yollardan biri koopera-
tifçiliktir.

Bir sistemin “İslâmî” ya da “İslâm’a uygun” olarak nitelendirilebilme-
si için, öncelikle İslam hukuk kuralları ile örtüşmesi gerekir. Bu çerçevede, 
sistem dâhilinde gerçekleştirilen tüm iş ve işlemler makâsıdu’ş-şerîa (İslam 
hukuk felsefesi) ile uyumlu olarak ve ilgili İslam hukuk pratiği ile örtüşecek 
şekilde kurgulanmalıdır. 

İslam hukukuna uygun finansal hayata ilişkin genel ilkeler 6 başlık al-
tında ifade edilebilir.32 Bu ilkelerin sigorta kooperatifçiliği uygulamasına dair 
yorumlanmasını aşağıdaki şekilde özetleyebiliriz:

Karşılıklı rızaya dayalı ticaret ilkesi: Kooperatiflere ortak olunurken 
“anasözleşmede yazılı kooperatif ortaklığının getirdiği tüm hak ve yükümlü-
lüklerin kabul edilerek” ortaklık hukuku doğar (KK m. 8). Dolayısıyla gerek 
anasözleşme gerekse ileride genel kurul kararlarıyla ortaya çıkacak ortakların 
ortak iradesini yansıtan metinler, karşılıklı rızanın ifadesidir.

31 “Yardım etmek” anlamındaki “avn” kökünden türeyen teâvün ve muâvene “yardımlaşma” 
mânasında en sık rastlanan kelimelerdendir. Modern Arapça’da kooperatif için teâvüniyye 
kelimesi kullanılır. Bunların yanında sözlükte “birinin bakımını, ihtiyaçlarını üzerine almak” 
anlamındaki “kefl” kökünden türeyen “tekâfül” “birbirine kefil olmak, birbirinin ihtiyacını 
karşılamak” demektir. Modern Arapça’da “et-tekâfülü’l-ictimâî” sosyal dayanışmayı ifade 
eder. (Mustafa Çağrıcı, “Yardımlaşma”, Türkiye Diyanet Vakfı İslam Ansiklopedisi (Erişim 21 
Ocak 2020).

32 Servet Bayındır, Fıkhi ve İktisadi Açıdan İslami Finans (Para ve Sermaye Piyasaları), (İstanbul: 
Süleymaniye Vakfı Yayınları, 2015),  19-38. 
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Sözleşmelerin gereğine riayet ilkesi: Kooperatif faaliyetlerinde Anayasa-
dan poliçeye kadar normlar hiyerarşisi ilkesinin söz konusu olduğu, uygulan-
ması zaruri ve denetime tabi olan bir kurallar bütünü vardır.

Faizden kaçınma ilkesi: Kooperatif sigortasının faizden kaçınılacak şekil-
de kurgulanma imkânı vardır. 

Kumar ve aşırı belirsizlikten kaçınma ilkesi: Karşılıklı sigortacılık/koope-
ratif sigortacılığı faaliyeti riskin paylaşılması ilkesi üzerine kuruludur (TTK 
1402). Bu açıdan kooperatif sigortacılığında kumar ve aşırı belirsizlik söz ko-
nusu değildir.

Haram mal ve sektörlerden kaçınma ilkesi: İslam hukukuna uygun koo-
peratif sigortacılığı faaliyetleri sırasında haram mal ve sektörlerden kaçınma 
imkânı vardır. İslam hukukuna göre haram mal ve sektörler devre dışı kala-
cak şekilde sözleşme düzenlenebilir. Örneğin bu çerçevede bir içki fabrikası 
için kooperatif sigorta poliçesi düzenlenmez. Bu kooperatifle kurulan ortaklık 
yapısı; faiz, kumar, zina, içki vb. açıkça yasaklanmış konulardan arındırılmış-
tır.

Haram içeren karma sözleşmelerden kaçınma ilkesi: Bir şeyin tek başına, 
iki zıt unsuru ve iki çelişkili hükmü barındırması uygun görülmemiştir. Bu 
çerçevede kooperatif anasözleşmesini içeriğinde haram olan sözleşme ve uy-
gulamalardan arındırmak mümkündür. 

a. Kooperatifler, Kumar ve Tekâfül
Konumuz özelinde değerlendirdiğimizde, yeri geldiğinde aynı işin ser-

maye şirketi modeliyle yapılması ile kooperatif modeliyle yapılması arasında 
“kumar” kadar büyük bir fark olabilmektedir.

Kooperatif, kuruluş amacı aşısından bakıldığında; “karşılıklılık” kuralı 
çerçevesinde yardımlaşma, dayanışma ve kefâlet araçlarını kullanarak ortak-
larının ekonomik menfaatlerini korumak ve güçlendirmek için kurulan yapı-
lardır.  

Kooperatif girişimlerini ortaya çıkaran temel motivasyon, riski minimize 
ederken sosyal güveni maksimize etme isteğidir. Kullanılan teknikler açısın-
dan bakıldığında kooperatifçilik ile mütüel sigortacılık birbirleri ile oldukça 
uyumludurlar. Her iki yapıda da dayanışma, kefâlet ve karşılıklılık özelliği 
vardır. Dolayısı ile yöntemleri açısından birbirleriyle örtüşmektedir.

“Karşılıklı kefâlet” anlamındaki “tekâfül”, “karşılıklılık” özelliğini pozi-
tif hukuk alanında ancak mütüel sistem olan kooperatif sistemiyle sağlayabil-
mektedir. Bir şirketin adında “tekâfül” nitelemesinin olması o şirketin “İslam 
hukuk kuralları ile örtüşen bir “sistem” işlettiği anlamına gelmemektedir. 
Sermaye şirketinde temel amaç kârı maksimize etmek olup kâr da zarar da 
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sermaye sahipleri arasında paylaştırılırken; kooperatif olarak yapılanan bir 
sigorta şirketinde kâr da zarar da şirketi ortağı olan poliçe sahipleri arasında 
paylaştırılacaktır. Dolayısıyla, İslami finans sektöründe katılımcı tüm taraf-
lar için daha adil olarak vurgulanan “kâr-zarar” ortaklığı, sigortacılık sektörü 
için ancak “kooperatif sigortası” modeliyle uygulama alanı bulabilir.

Konvansiyonel sigortacılıkta fonların değerlendirilmesi hususunda faizli 
ya da faizsiz tüm yatırım araçları kullanılabilmektedir. İslam hukukuna uy-
gun tasarlanan mütüel/kooperatif sigortacılığında elde edilen fonlar, haram 
olmayan yatırım araçları ile değerlendirilir.

Ayrıca bazı İslam hukukçularına göre konvansiyonel sigortacılıktaki ku-
mar33 niteliği, İslam hukukuna uygun tasarlanan mütüel/kooperatif sigorta-
cılığı ile ortadan kalkmış olmaktadır. Konunun daha iyi anlaşılabilmesi için 
aşağıda konvansiyonel sigorta sistemi ile İslam hukukuna uygun tasarlanan 
mütüel/kooperatif sisteminin çalışmasına dair iki örnek verilmiştir.

Örneğin, 180.000 TL’lik bir otomobilin kasko sigortası konvansiyonel bir 
sigorta şirketinde yaptırıldığında, bir yıl içinde otomobilin başına 180.000 
TL’ye kadar gelebilecek risklere karşılık 6.000 TL’lik bir prim/bedel istenmek-
tedir. Konvansiyonel sigorta şirketinin müşterisine teklifi aslında; “bir yıl 
içinde otomobilinin başına bir şey gelirse 180.000 TL’ye kadar risk bana aittir, 
gelmezse bu 6.000 TL benimdir. 6.000-TL/180.000-TL=1/30, 1’e 30, var mısın, 
yok musun?” şeklindeki bir “bahis oyunu”dur.

Konvansiyonel sigortada “kumar” gerçekleştiği görüşünün savunan İs-
lam hukukçularının bu senaryodan hareket ettikleri anlaşılmaktadır. Çünkü 
tıpkı kumarda olduğu gibi kişi, küçük bir miktar koyarak büyük miktarda 
karşılık alabilmekte ya da tamamen mahrum kalmaktadır. Konvansiyonel si-
gortacılıkta poliçe sahibi adına toplanan miktar ile riskin gerçekleşmesi halin-
de sigortalı tarafa ödenen bedel arasında aşırı bir orantısızlık bulunmaktadır.

İslam hukukuna uygun tasarlanan mütüel/kooperatif sigortacılıkta ise; 
müşteriler/ortaklar, söz konusu 6.000 TL’lerini kooperatifteki ilgili fona bıra-
kır; belirli bir dönemde otomobil ile ilgili riskin gerçekleşmesi sonucu zarar 
görmüş ortaklara/kişilere ilgili fondan ödeme yapılır. Dönem sonunda artan 
para var ise ortaklara dağıtılır; zarar edilmişse ortaklar tarafından kapatılması 
istenir. Böylece kâr-zarar paylaşımı gerçekleştirilmiş olur.

Dikkatlice bakıldığında konvansiyonel sigorta sisteminde riskin satışı 
söz konusudur.  Diğer bir ifade ile risk için kefil olunuyor ve bu kefâlet kar-
şılığında ücret alınıyor. Risk gerçekleştiğinde karşılığı ödeniyor. Risk gerçek-
leşmediğinde ise ödenen prim ilgili sigorta şirketine kalıyor. İslam hukukuna 

33  Hayrettin Karaman, “Sigorta Sistemi ve Sigorta Akdi” (Erişim 11 Kasım 2020).
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uygun tasarlanan mütüel/kooperatif sigortacılıkta ise; risk paylaşımı söz ko-
nusu ve neticede kâr-zarar paylaşımı yoluna gidiliyor.

 Ayrıca, konvansiyonel sigortada, poliçe müşterisi belirli bir pirim öde-
yerek ürünü satın aldığında ürün ya da muhtemel riskin gerçekleşmesi ke-
sin olmadığı için “garar” söz konusu olmaktadır. Bazı İslam hukukçuları da 
burada gerçekleşen “garar”ı akdi fasit kılan garar olarak değerlendirip caiz 
görmemektedirler.34 Günümüzde “tekâfül sigorta sisitemi”nde bu durumdan 
kurtulmak için poliçe bedeli satış olarak değil “teberru” olarak değerlendiril-
miştir.35 Ancak İslam hukukuna uygun tasarlanan mütüel/kooperatif sigorta-
cılıkta böyle zorlama yorumlara ihtiyaç yoktur. Zira kooperatife ortak olarak 
poliçe düzenlenen kişi, kooperatif anasözleşmesinde yazılı kurallar çerçeve-
sinde “tüm hak ve yükümlülükleriyle” kooperatife ortak olmakta; bir diğer 
ortağın riskinin gerçekleşmesi halinde ortaya çıkan bedeli ödeyeceğini bu es-
nada kabul etmektedir.

Dolayısıyla, finans sektörünün en önemli ayağı olan sigortacılık faali-
yetlerinin “riskin satılması” yöntemiyle yürütülen konvansiyonel metodu 
bir “kumar senaryosu”yla çalışırken; “riskin paylaşılması” temeline dayalı 
mütüel/karşılıklı/kooperatif sigortacılığı tam bir “kâr-zarar” senaryosu ile ça-
lışmaktadır ve İslam hukukunda yasak kapsamında değerlendirilen kumar 
unsuru yoktur. Bu itibarla, İslam hukukuna en uygun sigortacılık sisteminin 
karşılıklılık esasına dayalı kooperatif sigortacılığı olduğu ifade edilebilir.36

b. Tekâfül Uygulamasında Sermaye Şirketi ve Kooperatif Farkı
Konvansiyonel sigortacılıkta, sigorta şirketi sigortalılardan primleri top-

lar, tazminat ve hasarları öder ve kalan tutar kâr olarak sermayedara kalır. Bu 
süreç aşırı risk alma (meysir) olarak tanımlanmaktadır.37

Aynı zamanda sigortalı, şirkete belli bir prim ödeyerek olması muhtemel 
risklere yönelik bu riskleri gerçekleştiğinde maruz kalacakları hasara karşı 
koruma almaktadır. Bu süreç içerisinde de çok açıkça “garar” yani belirsizlik 
mevcuttur. 

Mevcut işleyişi ile konvansiyonel sigorta sistemi, meysir (kumar-aşırı 
risk), garar ve faiz gerekçesi ileri sürülerek bazı İslam hukukçuları tarafından 
uygun görülmemiştir.38   

34  Hacak, “İslâm Hukukunda Sigorta ve Fıkıh Bilginlerinin Sigortaya Yaklaşımının Genel Bir 
Değerlendirmesi”, 39; Dalgın, “Sigorta”.

35  AAOIFI, Faizsiz Finans Kuruluşları Muhasebe ve Denetleme Kurumu Faizsiz Finans Standartları, 
666.

36  tekaful.net, “Fıkhî Açıdan Tekâfül” (Erişim 11 Kasım 2020).
37  Dalgın, “Sigorta”.
38  Hacak, “İslâm Hukukunda Sigorta ve Fıkıh Bilginlerinin Sigortaya Yaklaşımının Ge-

nel Bir Değerlendirmesi”, 44; İsmail Aydemir, “Hayat Sigortacılığında Tekafül (Katılım 
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Yukarıdaki açıklamalardan da anlaşılacağı üzere, bir sermaye şirketi 
modeliyle yürütülen tekâfül sisteminin sadece faizsiz olması, onu garar ve 
kumar niteliğinden arındırmak için yeterli gelmemektedir. Tekâfül şirketinde 
üç sözleşme ilişkisi çerçevesinde; “sigorta fonu”, “şirket” ve “sigortalı kişi” 
mevcuttur. Sigorta fonuyla şirket arasında yönetim bakımından vekâlet iliş-
kisi;  fon işletilmesi ile ilgili olarak “mudârebe” ilişkisi; fon ile sigortalı kişi 
arasındaki ilişki ise “teberru yükümlülüğü” olarak değerlendirilmektedir.39 
Nihayetinde kâr amacı güden katılım bankaları bünyesinde kurulan tekâfül 
sigorta şirketlerinin kâr amacı gütmediğini iddia etmek ve bunları yardım-
laşma sigortası olarak adlandırmak zordur. Şirket faizsiz çalışabilir ama top-
lamış olduğu primleri yardımlaşma (teavün) ile toplamadığı için, toplanılan 
fonları faizsiz enstrümanlarla değerlendirilse bile yardımlaşma amaçlı tekâ-
fülden bahsetmek mümkün değildir. Belki burada, toplanan fonun faizsiz 
olarak değerlendirildiği bir risk satışından bahsedilebilir. Gerçi, risk satışını 
İslam hukuku açısından caiz gören İslam hukukçularına göre bu durumda da 
gerçekleştirilen işlem İslam hukukuna uygun olarak değerlendirilebilir.

Netice olarak; bazı İslam hukukçuları tarafından, garar (belirsizlik), ku-
mar (meysir) ve riba (faiz) gerekçeleri ile İslam hukukuna uygun görülmeyen 
konvansiyonel sigorta sistemi bu gerekçelerden arındırılmış “İslam hukuku-
na uygun tasarlanan mütüel/kooperatif sigortacılık” ile kurgulanabilme po-
tansiyeline sahiptir.

8. İslam Hukukuna Uygun Kooperatif Sigortacılığın Değerlen-
dirilmesi 
İslam hukukuna uygun kooperatif sigortacılığını hukuki niteliği, İslam 

hukuku akit teorisi ile uyumluluğu ve ivazlı oluşu açısından aşağıdaki şekil-
de değerlendirebiliriz.

8.1. Hukuki Niteliği 
İslam hukuku açısından incelendiğinde yukarıda verilen tanım çerçeve-

sinde uygulama alanı bulan karşılıklılık esasına göre işleyen kooperatif si-
gortacılığı ile birebir örtüşen bir sözleşme çeşidi bulunmamaktadır. Ancak 
kooperatif sigortacılığı içeriğindeki “yardımlaşma”, “kefâlet”, “emek-serma-
ye ortak kullanımı” gibi hususları içeren müstakil sözleşme uygulamaları ve 
Müslümanların hayırda yarışını teşvik eden çok sayıda delil mevcuttur.40 

Sigortacılığı)”, Tekafül Teori ve Uygulama, ed. Süleyman Kaya, vd. (İstanbul: Ensar Yayınları, 
İSEFAM 2017), 47.

39  AAOIFI, 667.
40  Mâide, 5/2; Asr, 103/3; Buhârî, Ebu Abdillah Muhammed b. İsmail el- Buhârî, el-Câmi-

u’s-Sahîh (İstanbul, Çağrı,1992), “Mezâlim”, 3; Ebü’l-Hüseyn Müslim b. el-Haccâc b. Müslim, 
el-Câmiu’s-Sahîh (İstanbul, Çağrı, 1981), “Birr”, 58, “Zikr”, 38; Ebû Abdillâh Muhammed b. 
Yezîd Mâce el-Kazvînî, es-Sünen (İstanbul: Çağrı, 1981), “Mukaddime”, 17.
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Yukarıda tanımı ve prensipleri verilen kooperatif yapısı dikkatlice ince-
lendiğinde; kendine has özellikleri olan bir ortaklık yapısı olduğu görülmek-
tedir. Bu yapıda; taraflar birbirlerinin kefili olarak hem emek hem de finansal 
katkı ortaya koyarak emek-sermaye ortaklığı prensipleri ile hareket ederler. 
Ayrıca, yönetiminde mutlak eşitlik, finansal menfaat bölüşümünde ise nispi 
eşitlik kurallarına göre hareket ederler. 

Kooperatif sigorta sistemi İslam hukukuna göre kurgulandığında risk 
satışı değil risk paylaşımını içeren, garar ve kumar içermeyen, menfaat payla-
şımını esas alarak paydaşlarına olumlu katkı sunmanın yanında zarar gerçek-
leşmesi haline tüm paydaşların zarara ortak olduğu bir yapı ile konvansiyonel 
sigorta yapılarından çok farklı ve daha adil bir işleyişe sahiptir. Zira konvan-
siyonel sigorta şirketlerinde zarara kefil olan şirket riski satarak ya hep ya hiç 
mantığı ile hareket etmektedir. Örneğin, muhtemel risk gerçekleşmediğinde 
sigorta pirimi ödeyen kişinin ödediği pirimin hepsi şirkete kalırken risk ger-
çekleşmesi halinde de sigortalı kişinin ödediği primin çok üstünde bir ödeme 
geçekleştirilmektedir. 

Tekâfül sigorta sistemlerinde üyelerin yatırdığı finansal katkı teberru 
olarak değerlendirmekte ve katılımcılar için muhtemel risk/zarar gerçekleş-
tiğinde bu zarar tazmin edilmekte; tekâfül sigortalı olan kişi ayrılmak istedi-
ğinde zararlar düşüldükten sonra payına düşen miktar ödenmektedir. Ancak 
teberru ivazsız olmasına rağmen burada tekâfül sigortalısı olan üye verdiği 
finansman karşısında bir karşılık almaktadır. Dolayısıyla gerçekleşen işlemi, 
garar ve kumardan kaçınılmak gayesi ile teberru olarak yorumlanmak, as-
lında işi kitabına uydurmak noktasında bir hile-i şer’iyye niteliğindedir. Zira 
tekâfül sigorta sistemi bu işlemi karşılıksız yapmış değildir. Finansal olarak 
tekâfül sigorta sistemine ödenen pirim zorunlu bir teberrudur ve onun karşı-
lığında risk/zarar karşılanmıştır. Yani makâsıt ve meâni yönünden bu sözleş-
meye bakıldığında görülür ki; teberru olarak isimlendirilerek değerlendirilse 
bile aslında burada ivazlı bir işlem gerçekleşmektedir. İslam hukukunun külli 
kaidelerinden olan “ukudda itibar mekâsıd ve meâniyedir, elfâz ve mebâniye 
değildir”;41 “bir işten maksat ne ise hüküm ona göredir”42 prensiplerinin gere-
ği kefâlet sigorta sisteminde üyelerin finansal katkısı aslında bir ivaz karşılı-
ğıdır. Dolayısı ile mesele şeffaf olarak değerlendirildiğinde en sağlıklı çözüm 
önerisi; İslam hukukunun ana gayeleri (mekâsıdu’ş-şerîa) ve İslam akit teorisi 
ile örtüşecek şekilde; içeriğinde yardımlaşmayı barındıran; ortaklığı oluştu-
ran tarafların finansal katkısı ve emeğini ile kefilliğini kullanan; menfaat ve 
zarar paylaşımı esası üzere işletilen;  riskin satışı değil paylaşımını esas alan; 

41  Ahmet Cevdet Paşa, Açıklamalı Mecelle, Metin ve Açıklamaları Kontrol Eden: Ali Himmet 
Berki (İstanbul: Hikmet Yayınları, 1985), md. 3

42  Mecelle, md. 2.
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kendine özgü özellikleri ile uygulama alanı bulan, isimsiz akitler kapsamında 
değerlendirebileceğimiz bir akit şirketi olarak nitelendirilebilir.43 

8.2. İslam Hukuku Akit Teorisi Kapsamında Değerlendirilmesi
İslam hukuku akit teorisi kapsamında İslam hukukuna uygun olarak 

kurgulanan model, kuruluş (in’ikad) şartları açısından değerlendirildiğinde; 
taraflar, ortaklıkta üye olan gerçek ve tüzel kişilerdir. Bu kişilerde akit ehliyeti 
şartlarını bulunması gerekir. İrade beyanı açısından ele alındığında; tarafların 
ortaklıkta üye olan akit ehliyetine sahip gerçek ve tüzel kişilerdir. Akdin ko-
nusu açısından mesele incelendiğinde ise; kooperatif anasözleşmesinin İslam 
hukukunun meşru saydığı alanlarla sınırlandırmak kaydıyla uygun olabile-
ceğini ifade edebiliriz. Zira ortaklığın meşgul olduğu iş sahası İslam hukuku 
açısından meşru bir alan olmak kaydıyla, kooperatif ortağı tarafların ortaya 
koydukları emek-finansal katkı ve kefilliğin bir şirket sözleşmesinde bir arda 
bulunması mümkündür.   Dolayısı ile bu sözleşmenin in’ikad şartları açısın-
dan İslam hukukuna göre kurulması mümkündür. 

Sıhhat şartları açısından değerlendirildiğinde; cehalet, garar, tek tarafın 
yararına şart koşmak, cebir ve ikrahtan uzak olduğu görülmektedir. Koope-
ratif ortaklığında İslam hukukunun meşru saydığı alanlar ve mallar üzere ya-
pılacak iş ve işlemler cehalete mahal olmayacak şekilde anasözleşmede ifade 
edilmektedir. Ayrıca sözleşme haksız kazanca yol açmayacak derecede belir-
sizlik taşımamaktadır. Emeklerini ve finansal katkılarını ortaya koyan her bir 
ortağın elde edeceği menfaat, yaptığı iş ile doğru orantılı (nispi eşitliğe göre) 
olarak hesaplandığı gibi zarar oluştuğunda da tarafların karşılayacakları oran 
çekişmeye ve zulme yol açmayacak şekilde belirlidir. Ortak sayısı arttıkça bu 
risk paylaşımı da o nispette gerçekleştiği için zarar olması halinde tarafla-
rın yükü hafiflemektedir. Ekonomik menfaat ve zarar dengesi vardır. İslam 
hukukunun temel ilkelerinden biri olan “el-harâc bi’d-damân” (menfaat/gelir 
tazmin nispetindedir) prensibi44 ile de örtüştüğü ifade edilebilir.

Bu ortaklık sözleşmesi nefâz şartları açısından değerlendirildiğinde; koo-
peratif anasözleşmesi kapsamında gerçekleştirilen iş ve işlemlerde başkasının 
onay vermesine ihtiyaç olmadığı dikkate alınarak bir problem görülmemek-
tedir. 

Kooperatif sözleşmesi bağlayıcılık (luzûm) şartları açısından değerlendi-
rildiğinde; şirket sözleşmeleri İslam hukuku açısından bağlayıcı olmadığı yö-

43  Daha geniş bilgi içib bkz. Aytaç Aydın, “İslam Hukuku Açısından Kooperatiflerin Hukuki 
Niteliği”, 253-303.

44  Ebû Dâvûd Süleyman b. Eş’as es-Sicistânî, es-Sünen, (İstanbul: Çağrı, 1981), “Buyû”, 71; İbn 
Mâce, “Ticârât”, 43; Ebû Îsâ Muhammed b. Îsâ b. Sevre b. Musâ, et-Tirmizî, es-Sünen, (İstan-
bul: Çağrı, 1981), “Buyû”, 53.
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nünde görüşler45 olmakla beraber tarafları karşılıklı mükellefiyet altına sokan, 
yazılı irade beyanı ile kurulan ivazlı bir sözleşme olarak değerlendirdiğimiz 
için bağlayıcı olarak kabul ediyoruz. Ancak, kooperatif üyesi istediği zaman 
tekeffül ettiği sorumluluğu yerine getirmek kaydıyla haklarını alarak ayrılma 
imkânına sahiptir. 

8.3. Kooperatif Üyelerinin katkılarını Teberru ve İvazlı Oluşu 
Açısından Değerlendirme
Kooperatif, ivazlı bir sözleşme üzerine kurulmaktadır, zira taraflar emek 

ve finansal katkı koymanın yanında birbirlerinin kefili olarak da tazmin so-
rumluluğu üstlenmektedirler. Kooperatif ortakları kooperatife sundukları 
emekleri ile doğru orantılı olarak nispi eşitlik gereği olumlu gelir-gider far-
kından faydalandıkları gibi zarar olduğunda da tüm üyeler bu zararı ortak 
olarak karşılamakla mükelleftir.

Kooperatif ortaklığı çerçevesinde gerçekleştirilen işlemlerde karşılıklı 
menfaatleri aşağıdaki şekilde ifade edebiliriz.

Kooperatif ortağının verdiği katkılar: 

• Belirli bir emek ve iş gücü,

• Belirli bir finansal katkı,

• Zarar olduğunda payına düşen miktar kadar zararı karşılar.

Kooperatif ortağının aldığı karşılıklar:

• Meslek ve geçimlerine dair ihtiyaçlarını daha uygun şartlarda karşılar,

• Emeği ile doğru orantılı olarak olumlu gelir-gider farkı alır; ortak 
dışı işlemlerden sermaye payları oranında pay alma imkânı vardır.

• Netice olarak kooperatif, riski paylaşarak elde edilen menfaat ve za-
rarda ortak olunan ivazlı bir ortaklık yapısıdır.

Sonuç
Karşılıklılık esasına dayalı kooperatif sigortası ortaklık yapısı İslam hu-

kuku açısından isimsiz akitler çerçevesinde kurulan, kendine has özellikleri 
olan (sui generis) bir akit şirketi olarak İslam hukukuna en uygun sigortacılık 
sistemidir. Sermaye şirketlerinde bulunmayan bazı özellikler yalnızca koo-
peratif şirketlerine has olup bu özellikler aynı zamanda İslam ekonomisinin 
temel ilkeleri ile de uyumludur.

45  Ceylan, Hadi, İslâm Borçlar Hukukunda Akdin Bağlayıcılığ (Ankara: Ankara Üniversitesi Sosyal 
Bilimler Enstitüsü, Doktora Tezi, 2017), 187-188; a.mlf., “İslâm Borçlar Hukukunda Akdin 
Bağlayıcılığının (Lüzûm) Mahiyeti”, Şırnak Üniversitesi İlahiyat Fakültesi Dergisi 9/ 19, (2018), 
201-215.
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İslam’ın “faiz” yerine “kâr-zarar ortaklığı” anlayışı, kooperatifçiliğe özgü 
alışveriş oranına dayalı risturn dağıtımı ve ortak dışı işlemlerden sermaye 
payları oranında pay alma imkânı ile birebir örtüşmektedir. Kapitalist eko-
nomik sistemlerde yaygın olarak kullanım alanı bulunan klasik sermaye şir-
ketlerinde (anonim, limited, vd.) de kâr-zarar ortaklığı olsa bile, kâr paylaşı-
mında sırf sermaye payı oranını esas aldıklarından, İslami idealler açısından, 
kooperatiflerin gerisinde kalırlar. 

Konvansiyonel sigortalardan farklı olarak “risk satışı” yerine “risk pay-
laşımı” esasını benimseyen karşılıklılık esasına dayalı kooperatif sigortacılı-
ğının uygulandığı bir sigortacılık yapılması toplumsal kalkınmaya ve İslam 
hukuk felsefesine (makâsıdu’ş-şerîa) daha uygundur ve Müslüman ülkelerde 
geliştirilmesi teşvik edilmelidir.
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Abstract
Participation accounts, which constitute the main backbone of participa-

tion banks, are based on the mudarabah contract and these accounts are ope-
rated by the bank that is considered as mudarib. Therefore, in case of loss, the 
bank has no obligation to guarantee the capital. Because, according to the clas-
sical mudarabah understanding, the mudarib compensates the capital only in 
cases of taaddî, taqsir and opposing the conditions. However, some modern 
studies have suggested that mudarabah capital can be guaranteed by the bank 
or an independent institution. At this point, there are two basic approaches: 
Securing the capital by the bank or by a third party outside the bank.

It has been stated that the bank can guarantee the capital of mudarabah 
voluntarily or compulsorily -by stipulating during cash- after the contract. 
Because the bank does not only employ the capital of certain persons, but 
also serves everyone who has capital in their hands and wants to invest by 
acting like a common laborer (al-acîr al-mushtarak). Therefore, the bank can 
guarantee mudarabah capital like al-acîr al-mushtarak. Thus, the bank is pre-
vented from losing mudarabah assets regardless of economic balances. Those 
who argue that interest-free banks can guarantee the capital voluntarily did 
not see the bank as an element of the mudarabah contract. According to this 
understanding, the bank grants donations to the capitalist by guaranteeing 
the capital.

It has also been argued that the capital can be guaranteed by an inde-
pendent institution (risk fund, treasury and similar institutions) other than 
the parties to the mudarabah contract. Accordingly, the bank establishes a 
mutual insurance company by making some deductions from the mudarabah 
profit within agreement with the account holders. The losses that are likely 
to occur later are covered by this company. The legitimacy of the deduction 
in question was based on the permissibility of granting dividends to persons 
independent of the mudarabah contract. It has been also stated that the inte-
rest-free bank can guarantee the capital of its customers through a foundation 
or state it has established, which can simply be a donation. However, it is also 
stipulated that the party that guarantees the capital shouldn’t be a party to 
the mudarabah contract. Supporting the views put forward, fiqh academies 
and similar boards affiliated to various institutions have accepted that the ca-
pital can be guaranteed with the reserves allocated from the profits of the 
account holders. Since the aforementioned reserve aims to protect the muda-
rabah capital, they have considered it obligatory to meet only from the profit 
of the account holders. As a result, in this paper, it will be explained whether 
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the proposals put forward for the guarantee of mudarabah capital are within 
the limits permitted by the fiqh and then the most reasonable proposal put 
forward to compensate the capital will be tried to be determined.

Keywords: Fıqh, Mudarabah, Mudârib, Participation Accounts, Bank, 
Capital, Damân.

Katılım Hesaplarının Sigortalanmasının Fıkhî Analizi
 
Öz
Katılım bankalarının ana omurgasını oluşturan katılma hesapları, mudâ-

rabe sözleşmesine dayandırılır ve bu hesaplar mudârib konumunda değer-
lendirilen banka tarafından işletilir. Dolayısıyla zarar durumunda bankanın 
sermayeyi garanti yükümlülüğü yoktur. Çünkü klasik mudârabe anlayışına 
göre mudâribin sermayeyi tazmin etmesi, yalnızca teaddî, taksîr ve sermaye 
sahibinin şartlarına muhalefet ettiği durumlardadır. Ancak bazı modern çalış-
malarda, mudârabe sermayesinin banka veya bağımsız bir kuruluş tarafından 
garanti edilebileceği ileri sürülmüştür. Bu noktada sermayeyi bankanın veya 
banka dışında üçüncü bir tarafın garantiye alması şeklinde iki temel yaklaşım 
söz konusudur.

Birinci yaklaşım, katılma hesabı sermayelerinin banka tarafından ga-
rantiye alınmasıdır. Bu yaklaşımda bankanın, sözleşmeden sonra gönüllü 
ya da zorunlu olarak -akit esnasında şart koşulmak suretiyle- mudârabe ser-
mayesini garanti edebileceği dile getirilmiştir. Çünkü faizsiz banka, yalnızca 
muayyen kişilerin sermayelerini çalıştırmayıp aynı zamanda ecîr-i müşterek 
gibi hareket ederek, elinde sermayesi olup da yatırım yapmak isteyen her-
kese hizmet sunmaktadır. Dolayısıyla da banka mudârabe sermayesini ecîr-i 
müşterek gibi garanti edebilmektedir. Böylece bankanın ekonomik dengeleri 
gözetmeksizin mudârabe varlıklarını zayi etmesi engellenmiş olur. Faizsiz 
bankaların, katılma hesabı sermayelerini gönüllü olarak garanti edebileceğini 
savunanlar ise bankayı mudârabe sözleşmesinin bir unsuru olarak görme-
miştir. Bu anlayışa göre banka, sermayeyi garanti etmek suretiyle sermayeda-
ra teberrûda bulunmuş olmaktadır.

İkinci yaklaşım ise mudârabe sermayesinin banka dışında üçüncü bir un-
sur tarafından garantiye alınmasıdır. Sermayenin mudârabe sözleşmesi taraf-
larının dışında bağımsız bir kuruluş (risk sandığı, hazine ve benzeri kurum-
lar) tarafından garanti edilebileceği de ileri sürülmüştür. Buna göre banka, 
hesap sahipleriyle anlaşarak mudârabe kârından bir miktar kesinti yapmak 
suretiyle bir yardımlaşma sigorta şirketi kurar. Daha sonra meydana gelmesi 
muhtemel olan zararlar bu şirket tarafından karşılanır. Söz konusu kesintinin 
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meşruluğu da mudârabe akdinden bağımsız kişilere kârdan pay verilmesi ce-
vazına dayandırılmıştır. Faizsiz bankanın kendi kurduğu bir vakıf veya dev-
let aracılığıyla müşterilerinin sermayelerini garanti altına alabileceği, bunun 
da salt bir teberrû olacağı belirtilmiştir. Bununla birlikte sermayeyi garanti 
eden cihetin mudârabe sözleşmesinin tarafı olmaması da şart koşulmuştur. 
Çeşitli kuruluşlara bağlı fıkıh akademileri ve benzeri kurullar, ileri sürülen 
görüşleri destekler mahiyette hesap sahiplerinin kârlarından ayrılan rezerv-
lerle sermayenin garanti altına alınabileceğini kabul etmiştir. Bahsi geçen re-
zervin mudârabe sermayesini koruma maksadını taşıdığından yalnızca hesap 
sahiplerinin kârından karşılanmasını zorunlu görmüşlerdir.

Katılma hesabı sermayeleri ülkemizde daha farklı bir yöntemle güven-
ceye alınmıştır. Katılma hesabında bulunan sermayeler, Tasarruf Mevduatı 
Sigorta Fonu (TMSF) tarafından kısmen ya da tamamen garanti edilmektedir. 
Aslında TMSF yalnızca bankanın iflas etmesi durumunda hesap sahiplerinin 
sermayelerini kısmen tazmin etmekte, yoksa katılma hesabı zarar ettiğinde 
buna müdahil olmamaktadır. Ayrıca daha önceleri ülkemiz bankacılık mev-
zuatı faizsiz bankalardan, kâra katıldıkları oranın yarısı kadar zarara katlan-
malarını istemekteydi. Bankaların kâra katılım oranlarının en az yarısı kadar 
zarara katlanmaları mudârabe sermayesini güvenceye almaları anlamına ge-
lir ki buna da fıkhen cevaz verilmemiştir. Ancak 18/10/2018 tarih ve 30569 
sayılı Resmi Gazete’de yayımlanarak yürürlüğe giren ilgili yönetmelikle ka-
tılma hesabının zarara katılma oranı %100 olarak kabul edilmiştir. Böylece 
katılma hesapları hakkında şerî mahzur olarak duran bu durum düzeltilmiş-
tir. Bu meselede şerî mahzur ise tazmin sorumluluğu üstlenilmeyen maldan 
getiri elde etme prensibine aykırı davranmadır. Sonuç olarak bu çalışmada 
mudârabe sermayesinin garantisi için ileri sürülen önerilerin, fıkhın izin ver-
diği sınırlar içerisinde olup olmadığı izah edilecek ardından hâlihazırda ser-
mayenin tazmin edilmesi için ileri sürülen en makul öneri tespit edilmeye 
çalışılacaktır.

Anahtar Kelimler: Fıkıh, Mudârabe, Mudârib, Katılma Hesabı, Banka, 
Sermaye, Damân

Giriş
Faizsiz bankacılık kavramı 1940’larda tartışma konusu edilmesine rağ-

men faizsiz bankacılığın yapı taşları 1950’li yıllarda oluşmaya başlamıştır. Mı-
sır’da posta idaresinin bünyesinde kurulan “tasarruf sandığı” faaliyetlerinin 
fıkha uygunluğu tartışılırken aynı zamanda faizsiz bankacılığın ilk nüvesi de 
ortaya atılmıştır. Ardından 1963 yılında Ahmed en-Neccar’ın Mısır’da Mith 
Ghamr adıyla kurduğu tasarruf bankası ise bunun ilk örneği olmuştur.1 Bu 

1  Cemal Kalkan, Mudârabe Sözleşmesinde Kâr (İstanbul: İstanbul Üniversitesi, Sosyal Bilimler Ens-
titüsü, Doktora Tezi, 2020), 36.



191Hitit Theology Journal   Volume: 20   Issue:3

Katılım Hesaplarının Sigortalanmasının Fıkhî Analizi

bağlamda klasik mudârabeyi faizsiz bankacılık sistemine uyarlama düşünce-
si ilk kez 1965’lerde Muhammed Abdullah Arabî tarafından ortaya atılmıştır.2 
Böylece tarih boyunca bireysel bir uygulama olarak işletilen mudârabenin ku-
rumsal bir formatta işletilmesi istenmiş, bu durum mudârabe sözleşmesiyle 
ilgili tartışmaları beraberinde getirmiştir. Takip eden süreçte mudârabe, faiz-
siz bankacılık sisteminde fon toplama ve kullandırmada fiilen uygulanmıştır. 
Ancak söz konusu akit fon kullandırma yönüyle çok yaygın bir şekilde tatbik 
edilmemiş ve zamanla da terk edilmiştir. Fakat faizsiz bankalar, halihazırda 
fon toplarken mudârabe sözleşmesini kullanmaya devam etmektedir.  

İslam İktisadı araştırmacılarından Sami Hammûd, 1982 yılında “Tatvî-
rü’l-a’mâli’l-masrıfiyye bimâ yettefiku ve’ş-şerîâte’l-İslâmiyye” adlı eserinde 
klasik mudârabeyi faizsiz bankacılık sistemine yeni bir model olarak önermiş 
ve söz konusu öneride bankanın, zarar durumunda mudârabe sermayesini 
tazmin edeceğini ileri sürmüştür. Banka dışında üçüncü bir tarafın, mudâ-
rabe sermayesini garanti etmesini ise tespitlerimize ilk kez 1983 yılında Ha-
san Abdullah el-Emîn, “el-Vedâi‘ el-masrıfiyye en-nakdiyye ve’stismârihâ 
fi’l-İslâm” isimli eserinde dile getirmiştir. Daha sonra da Muhammed Bakır 
es-Sadr, Beytü’t-temvîli’l-Kuveytî için hazırlamış olduğu “el-Benk el-lâ ribevî 
fi’l-İslâm” adlı eserinde, mudârabe temelli çalışan katılma hesapları sermaye-
lerinin nasıl garanti edileceğini etraflıca incelemiş ve bankanın gönüllü ola-
rak sermayeyi garanti edebileceğini ifade etmiştir. İslamî Finans Kuruluşları 
İçin Muhasebe ve Denetleme Kurumu’nun (AAOIFI) bünyesinde oluşturulan 
faizsiz finans standartları da (el-Meâyîru’ş-şerıyye) mudârabe sermayesinin 
güvenceye alınması ile ilgili görüşleri daha sistematik bir hale getirmiştir. 

Bahsi geçen araştırmalarda, banka veya banka dışında bağımsız bir ku-
ruluş tarafından katılma hesabı sermayelerinin garanti edilebileceği ifade 
edilmiştir. Söz konusu sermayelerin banka tarafından garanti edilmesi bir-
takım mahzurlara sebep olabilmektedir. Çünkü mudârabe sermayesi banka 
tarafından garanti edildiğinde, hesap sahipleri, tazmin sorumluluğu üstlenil-
meyen maldan elde edilen kâr yasağını ihlal etmiş olmaktadır.3 Buna rağmen 
günümüz akademik çalışmalarında sermayenin garanti edilebileceğine dair 
iki önemli yaklaşım ileri sürülmüştür. Bunlardan ilki banka, ikincisi de banka 
dışında üçüncü bir tarafın sermayeyi garantiye almasıdır. Bu çalışmada söz 
konusu yaklaşımlar, delilleriyle birlikte incelenecek ve ardından fıkhî değer-
lendirmeye tabi tutulacaktır.

2  Hasan Abdullah el-Emîn, el-Vedâi‘ el-masrifiyye en-nakdiyye ve’stismârihâ fi’l-İslâm (Cidde: Dâ-
ru’ş-şurûk, 1983), 318.

3  Muhammed Abdulmünîm Ebû Zeyd, Nahve tatvîri nizâmi’l-mudârabe fi’l-masârifi’l-İslâmiyye 
(Kahire: el-Ma‘hedü’l-âlemi li’l-fikri’l-İslâmî, 2000), 140.
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1. Katılma Hesabı Sermayesini Bankanın Garanti Edebileceği 
Görüşü
Modern dönem İslam İktisadı araştırmacılarından Sami Hammûd, ban-

kanın mudârabe sermayesini zorunlu olarak garanti edebileceğini iki şekilde 
temellendirmiştir: Birinci temellendirmesine göre, banka hesap sahiplerinin 
sermayelerini ecîr-i müşterek (bağımsız ücretli)4 gibi garanti eder. Çünkü 
banka, yalnızca muayyen kişilerin sermayelerini çalıştırmayıp ecîr-i müşterek 
gibi sermayesi olup da yatırım yapmak isteyen herkese hizmet sunar. Dolayı-
sıyla banka, mudârabe sermayesini ecîr-i müşterek gibi garanti edebilir. Ay-
rıca Hammûd’a göre klasik mudârabe akdinde olduğu gibi zarar halinde mu-
dârib konumunda bulunan bankanın sermayeyi garanti etmemesi, birtakım 
mahzurlara sebep olabilir. Şöyle ki banka, kâra kısa yoldan ulaşma gayesiyle 
ölçüsüz davranışlarda bulunabilir, örneğin ekonomik dengeleri gözetmeksi-
zin mudârabe varlıklarını işleterek sermayenin zayi olmasına sebep olabilir.5 
Nitekim klasik mudârabede mudâribin sermayeyi ölçüsüz bir şekilde kullan-
masını engelleyecek bir mekanizma yoktur. Hammûd, bankaya sermayeyi 
garanti etme sorumluluğu yüklendiğinde, bu tür tedbirsizliklerin de önüne 
geçilmiş olacağını iddia eder.6

İkinci temellendirmesine göre ise alt mudârabe yapan mudârib, yani mu-
dârabe sermayesini kendisi çalıştırmayıp sermayeyi işletmesi için başka biri-
ne veren mudârib, mudârabe işletmesine kendi sermayesini koymadığı halde 
kârdan bir pay almaktadır. Ayrıca mudârabe işletmesinde bir emek katkısı 
da yoktur. Çünkü bu mudâribin ikinci mudârible birlikte çalışması akdin sıh-
hatine engeldir. Bütün bunlara rağmen birinci mudârib kârdan pay almakta-
dır. Hammûd’a göre söz konusu kâr payını neyin karşılığında aldığı ise açık 
değildir. O zaman mudârib, sermayeyi ikinci mudâribe vererek sermayenin 
damânını üstlenmesi sebebiyle bu kâr hissesini hak etmiştir.7 Dolayısıyla bi-
rinci mudârib gibi banka da işletmeciye verdiği sermayenin tazmin sorumlu-
luğunu üstlenmiş kabul edilmektedir. 

Muhammed Bâkır Sadr (ö. 1980), bankanın gönüllü olarak mudârabe 
sermayesini garanti edebileceğini iddia etmiştir. Ona göre, işletmeci, mudâ-
rabe akdinde mudârib’i temsil eder dolayısıyla şer‘an sermayeyi garanti etmesi 
caiz değildir. Buna karşın sözleşmeden ayrı bir unsur olarak değerlendirilen 

4  Ya‘kub b. İbrâhîm b. Habîb b. Sa‘d el-Kûfî Ebu Yusuf, Kitâbu’l-âsâr, thk. Ebu’l-Vefâ el-Afgânî 
(Karaçi: Mektebetü dari’l-ulûm, 1430), 2/651.

5  Sâmî Hasan Ahmed Hammûd, Tatvîrü’l-a‘mâli’l-masrifiyye bimâ yettefiku ve’ş-şerîâte’l-İslâ-
miyye (Kahire, 1982), 394, 400, 402.

6  Hammûd, Tatvîrü’l-a‘mâli’l-masrifiyye bimâ yettefiku ve’ş-şerîâte’l-İslâmiyye, 402.
7  Hammûd, Tatvîrü’l-a‘mâli’l-masrifiyye bimâ yettefiku ve’ş-şerîâte’l-İslâmiyye, 404, 405; Ali 

Muhammed el-Hüseyin es-Savâ, “el-Fevârik et-tatbikiyye beyne’l-mudârabe fi’l-fıkhi’l-İslâmî 
ve’l-mudârabe’l-müştereke”, Dirasât el-ulûmu’l-insâniyye 19/1 (1992), 203.
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banka kendisine yatırılan parayı garanti altına alır ve girişilen projenin 
zarar etmesi halinde sermayedara zararın tamamını ödemeyi taahhüt eder. 
Bunda da şerî bir yasak yoktur. Çünkü yasak olan, sözleşmenin tarafı kabul 
edilen mudâribin sermayeyi garanti etmesidir. Banka, mudârib sıfatıyla her-
hangi bir işleme girmiyor ki, zarar halinde sermayeyi garanti etmesi yasaklan-
sın. Banka, mudârabe varlığının garantisini mudârib ile sermayedar arasında 
bir aracı olma niteliğiyle üstleniyor. Buna göre banka, sermayeyi garanti et-
mek suretiyle sermayedara teberrûda bulunmuş oluyor. Bankanın garantisi 
de şer‘an kendisini ilzam edecek bir şekilde sabit olmaktadır.8 Sadr, bu yakla-
şımıyla bankayı mudârabe sözleşmesinden ayrı bir unsur kabul etmekte ve 
böylece bankanın da gönüllü olarak sermayeyi garanti edebileceği sonucuna 
ulaşmaktadır.

2. Katılma Hesabı Sermayesini Sözleşme Tarafları Dışında 
Üçüncü Bir Tarafın Garanti Edebileceği Görüşü
Sermayenin mudârabe sözleşmesi taraflarının dışında bağımsız bir ku-

ruluş tarafından garanti edilebileceği de ileri sürülmüştür. İslam İktisadı 
araştırmacılarından Abdullah Emîn, bankanın hesap sahipleriyle anlaşarak 
mudârabe kârından bir miktar kesinti yapabileceğini söyler. Bu kesintilerle 
yardımlaşma sigorta şirketi )شركة تأمين تعاونية) kurulmasını teklif eder. Böylece mey-
iniğecelibanalışrak nadnıfarat tekriş ub ad nıralraraz lemethum isemleg anad 
mığab nednidka ebarâdum ad unuğulurşem ninitnisek usunok zöS .ritrileb-

-itkİ  malsİ  akşab riB 9 rırıdnayad anızavec isemlirev yap nadrâk erelişik zıs.
uğudruk idnek nınaknab zisziaf ad ay alyısatısav telved ,fhaK riznüM ısıçtas 
,iniğecelibala anıtla itnarag inireleyamres ninireliretşüm alyığılıcara fıkav rib 
-ag iyeyamres etkilrib alnunuB 10 ritrileb ınığacalo ûrrebet rib tlas ad nunub.
.raşok traş ad ınısamamlo ıfarat ninisemşelzös ebarâdum nitehic nede itnar

Günümüz fıkıh akademileri ve benzeri kuruluşlar, ileri sürülen görüşleri 
destekler mahiyette hesap sahiplerinin kârlarından ayrılan rezervlerle ser-
mayenin garanti altına alınabileceğini kabul eder.11 Söz konusu rezervin de 

8 Muhammed Bâkır es-Sadr, el-Benk el-lâ ribevî fi’l-İslâm (Kuveyt: Mektebetü câmi’n-nakıyyi’l-âm-
me, ts.), 32, 33.

9 Emîn, el-Vedâi‘ el-masrifiyye en-nakdiyye ve’stismârihâ fi’l-İslâm, 310, 324; Muhammed Osman Şü-
beyr, el-Muâmelâtü’l-mâliyyetü’l-muâsıra (Ürdün: Daru’n-nefâis, 2007), 351.

10 Münzir Kahf, el-İktisâd el-İslâmî, “Senedâtü’l-kırâd ve damânu’l-ferîk es-sâlis ve tatbikâtuhümâ fî 
temvîli’t-tenmiye fî büldâni’l-İslâmiyye”, Mecelletü câmiati’l-melik Abdulaziz 1/1 (1989), 57. Kahf, 
Ahmed Fehmi Ebu Sünne’den şu görüşü de nakleder: “Mudâribin sermayeyi tazmin etmesinin ya-
saklığı, amil haricinde üçüncü bir taraf sermayeyi tazmin etmeyi gönüllü olarak üstlenmesiyle mubah 
olur. Şayet bu üçüncü tarafın bunda maslahatı olsa da durum böyledir.”  (Kahf, s. 57).

11 Münezzametü’l-mütemeri’l-İslâmî, Mecelletü mecmai‘l-fıkhı’l-İslâmî (Mecelletü mecma-
i‘l-fıkhı’l-İslâmî), Mecmaü‘l-fıkhı’l-İslâmî, (2001), Kanun No. 122(5/13), 295; Kararâtü’l-mec-
mai‘l-fıkhiyyi’l-İslâmî (Kararâtü’l-mecmai‘l-fıkhiyyi’l-İslâmî), Râbıtatü’l-âlemi’l-İslâmî, 
(2010), Kanun No. el-Karâr es-sâlis, 374. İlgili Madde şöyledir: 
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mudâribin kâr hissesi ayrıldıktan sonra mudârabe gelirinden “yatırım riskle-
ri” adı altında yapılması gerekir.12 Bu rezerv, mudârabe sermayesini koruma 
maksadını taşıdığından yalnızca hesap sahiplerinin kârından karşılanır. Mu-
dâribin kâr hissesinin ilave edilmesi halinde sermayenin mudârib tarafından 
da garanti edilmesi anlamına geleceği için böyle bir rezerv caiz görülmemiş-
tir.13 

Ülkemizde ise katılma hesabında bulunan sermayeler, Tasarruf Mevdua-
tı Sigorta Fonu (TMSF) tarafından kısmen ya da tamamen garanti edilmekte-
dir14.  Banka iflas sebebiyle TMSF’ye devredildiğinde Merkez Bankası, hesap 
sahiplerine uğranılan zarar karşılığında kamu yararı gözetme gayesiyle taz-
minat öder. Bunun karşılığında faizsiz bankalar da güvenceye alınan bu he-
saplar için TMSF’ye belli miktarda prim ödemesi yapmaktadır. Araştırmacı-
lar, söz konusu prim ödemelerinin gerekçesini şöyle izah etmektedir. Zorunlu 
deprem sigortasında olduğu gibi katılma hesabında bulunan sermaye, devlet 
tarafından zorunlu olarak sigorta edilir. İşte faizsiz banka mevzubahis gerek-
çeye istinaden prim ödemesi yapar. Ayrıca mudârabe akdinden bağımsız bir 
tarafın yani Merkez Bankasının zararı telafi etmeyi taahhüt etmesi meşrudur. 
Çünkü bu işlemin devlet tarafından yapılması sermayenin garanti edilmesinin 
meşruiyetini artıran bir yöndür.15 

Öte yandan ülkemiz bankacılık mevzuatı, faizsiz bankalardan kâra katıl-
dıkları oranın yarısı kadar zarara katlanmalarını istemekteydi. Gerekçe olarak 
da zarar halinde bankanın mutlaka bir kusurunun bulunduğu düşüncesi ileri 
sürülürdü.16 Oysaki faizsiz bankaların, kâra katılım oranlarının en az yarısı 
kadar zarara katlanmaları, mudârabe sermayesini kısmen güvenceye almaları 
demektir. Ancak 18/10/2018 tarih ve 30569 sayılı Resmi Gazete’de yayımlana-
rak yürürlüğe giren değişiklikle, Mevduat ve Katılım Fonu Kabulü’ne ilişkin 
Yönetmeliğin dördüncü maddesinin (4) numaralı fırkasının (g) bendine göre 

المضارب أمين ولا يضمن ما يقع من خسارة أو تلف إلا بالتعدي أو التقصير بما يشمل مخالفة الشروط الشـرعية أو قيود الاسـتثمار المحددة التي تم الدخول على أسـاسها. 
ويستوي في هذا الحكم المضاربة الفردية والمشتركة. ولا يتغير بدعوى قياسها على الإجارة المشتركة، أو بالاشتراط والالتزام. ولا مانع من ضمان الطرف الثالث طبقاً لما ورد 

في قرار المجمع رقم 03 (4/5) فقرة 9, والله أعلم .

12  Heyet, Meâyîru’l-muhâsebe ve’l-müracaa ve’l-havkeme ve’l-ahlâkiyyât (AAOIFI) (Menâme: Da-
ru’l-meymân, 1437), 525.

13  Abdulaziz Halife el-Kassar, “Ahkâmu tekvîni’l-muhassasât fi’l-bünûki’l-İslâmiyye eseruhâ 
a‘lâ tevzîi’l-erbâh”, el-Mu’temeru’l-fıkhî er-râbi‘ li’l-müessesâti’l-mâliyeti’l-İslâmiyye (el-Mu’teme-
ru’l-fıkhî er-râbi‘ li’l-müessesâti’l-mâliyeti’l-İslâmiyye, Kuveyt: Şeriketü Şu’râ, 2011), 54. 

14  Tasarruf Mevduatı Sigorta Fonu (TMSF), “Faaliyet İzni Kaldırılan Bankalardaki Sigortalı 
Mevduat Ve Sigortalı Katılım Fonunun Ödenmesi İle Bu Bankaların İflas Ve Tasfiyesine İliş-
kin Usul Ve Esaslar Hakkında Yönetmelik”, Resmi Gazete (02 2007), 26443, Md. 10/1, s. 2; 
Yusuf Dinç, “Katılım Bankalarında Havuzlar ve Birim Hesap Değeri; Vade Uyumsuzluğu ve 
Fon Kullandırımı Üzerine Öneriler”, Bankacılık ve Sermaye Piyasası Araştırmaları Dergisi 
1/2 (2017), 13.

15  Ishak Emin Aktepe, Katılım Finans (İstanbul: TKBB Yayınları, 2017), 162.
16  Aktepe, Katılım Finans, 157.
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katılma hesabının zarara katılma oranı %100 olarak kabul edilmiştir. İlgili 
madde şu şekildedir:

“MADDE 4 – (1) Kredi kuruluşlarınca, Kanunun 
144 üncü maddesi esas alınarak belirlenecek mev-
duat faizleri ve katılma hesaplarına ilişkin kâra ka-
tılma oranları ilan edilmek suretiyle uygulanır. (…)

f) Hesap sahibinin kredi kuruluşundan talep hak-
kının hesabın vadesinin bittiği tarihteki faiz oranı 
veya birim hesap değeri üzerinden hesaplanan tu-
tarda olacağını,

g) Katılma hesaplarında zarara katılma oranının 
yüzde yüz olduğu, beyan ve taahhüt ettikleri ve 
banka yetkilileri tarafından 11/1/2011 tarihli ve 6098 
sayılı Borçlar Kanununun 15 inci maddesinin birin-
ci fıkrasında öngörülen şekilde imzalanmış hesap 
cüzdanı düzenlemek zorundadır. Kredi kuruluşla-
rı, düzenledikleri hesap cüzdanını hesap sahibinin 
tercihi doğrultusunda basılı veya elektronik a hesap 
sahibine vermekle ya da hesap sahibinin hesap cüz-
danını almayı reddettiğini ispatlamakla yükümlü-
dür.”

 Böylece katılma hesapları sermayeleri hakkında şerî mahzur olarak ka-
bul edilen bu durum düzeltilmiştir.17 

Yine Merkez Bankası’nın Mevduat ve Kredi Faiz Oranları ve Katılma He-
sapları Kâr ve Zarara Katılma Oranları Hakkında Tebliği ile bu durum, teyit 
edilmiştir. İlgili madde şu şekildedir:

“MADDE 5 – (1) Katılma hesaplarında toplanan 
fonların işletilmesi sonucu doğacak kâra katılma 
oranı, katılım bankaları ile hesap sahibi arasında 
düzenlenecek sözleşmeyle serbestçe belirlenir. 

(2) Katılma hesaplarında oluşacak zarar hesap sahi-
bine aittir. Katılım bankalarının kendi kasıt, kusur 
ve ihmal halleri dışında oluşacak zarara katılması 
zorunlu değildir.”

17  Bankacılık Düzenleme ve Denetleme Kurumu (BDDK), Mevduat ve Katılım Fonunun Kabu-
lüne, Çekilmesine ve Zamanaşımına Uğrayan Mevduat, Katılım Fonu, Emanet ve Alacaklara 
İlişkin Usul ve Esaslar Hakkında Yönetmelik (Mevduat ve Katılım Fonunun Kabulüne, Çe-
kilmesine ve Zamanaşımına Uğrayan Mevduat, Katılım Fonu, Emanet ve Alacaklara İlişkin 
Usul ve Esaslar Hakkında Yönetmelik), Resmi Gazete (18.10.2018) 30569, md. 5/1, s. 2.
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Görüldüğü üzere Merkez Bankası’nın ilgili tebliğinde, girişimcinin (fon 
kullanan) herhangi bir kasıt ve kusuru olmadığı sürece, sermayede meydana 
gelen zararın sorumluluğu yani tazmin edilmesi tamamen sermaye sahibine 
yüklenmektedir.

Sonuç ve Değerlendirme
Sermayenin garanti edilmesi ile ilgili yaklaşımları sırasıyla şöyle tahlil 

edebiliriz. Bankanın katılma hesabında bulunan mudârabe sermayesini zo-
runlu olarak garanti edebileceği görüşü, esasen birkaç açıdan problemlidir. 
Birinci problemli yön, Hammûd’un mudâribi ecîr-i müştereğe benzeterek 
sermayeyi garanti edeceğini söylemesi, bu ise yanlış bir kıyastır. Usûl-i fıkıh 
terminolojisindeki ifadesiyle kıyâs maa‘l-fârıktır. Çünkü ecîr-i müşterek ile mu-
dârib arasında kayda değer farklar vardır. Örneğin ecîr-i müşterek muayyen 
bir ücret karşılığında insanların malları üzerinde emek harcarken, mudârib 
gerçekleşmesi kesin olmayan kâr karşılığında hesap sahiplerinin sermayeleri-
ni çalıştırmaktadır.18 İkinci problemli yön, ecîr-i müştereğin tazmin ettiği bir 
mal yani eşya iken günümüz uygulamasında bankanın tazmin etmek zorun-
da kalacağı şey paradır. Bu yönüyle de yapılan kıyas sağlıklı değildir. Üçüncü 
problemli yön, mudâribin zarara uğrama ihtimali, ecîr-i müştereğe nispetle 
daha fazladır. Dördüncü problemli yön, makîsun aleyh olan ecîr-i müştereğin 
elindeki eşyayı tazmin etmesi fakihler arasında genel kabul gören bir konu 
değildir. Ayrıca mudâribin iki kez zarara muhatap olması da adil değildir.19

Hammûd’un diğer temellendirmesine gelirsek; birinci mudâribin serma-
yeyi garanti etmesi sebebiyle kârdan bir hisse alacağı fikri isabetli değildir. 
Çünkü ikinci mudârib yani işletmeciler zarar ettiğinde birinci mudârib pozis-
yonunda bulunan banka, işletmecilere teslim ettiği sermayeyi tazmin etmek 
zorunda değildir. Bankanın meydana gelen zararı tazmin etme sorumluluğu 
olmadığına göre sermayeyi garanti etmesi mukabilinde kâr alması söz ko-
nusu değildir. Aslında banka, işletmecilerin emeğini taahhütle kârdan hisse 
almaktadır. Nitekim taahhüt fakihler nezdinde bir çeşit emek kabul edilmek-
tedir. Ayrıca mudâribin alt mudârabe yapma (mudâribin mudârabe sermaye-
sini kendisi işletmeyip başka bir kimseye işletmesi) yetkisine sahip olmadığını 
savunan mezheplere göre bankanın fon kullandırırken mudârib konumunda 
değerlendirilmesi caiz değildir. Dolayısıyla bu durumda banka, mudârib ola-
rak sermayeyi garanti edemez. Hatalı gördüğümüz bir başka husus da şudur: 
Hammûd, bankanın alt mudârabe yetkisine sahip olacağı görüşünü Hanefî 
mezhebinden, birinci mudâribin (banka) ortaya koymuş olduğu emeğin md-

18  Ebû Zeyd, Nahve tatvîri nizâmi’l-mudârabe, 132.
19  Ebu Yusuf, Kitâbu’l-âsâr, 651.
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rabeden sayılmaması görüşünü de diğer mezheplerden20 alarak bu meseleyi 
telfikle çözmektedir. Kanaatimizce böyle bir çözüm arayışı doğru değildir.

Sadr’ın faizsiz bankanın gönüllü olarak sermayeyi garanti edebileceği 
görüşü, fiilî durumla çelişmektedir. Çünkü hesap sahipleri (rabbu’l-mâl) işlet-
mecilerle (mudârib) herhangi bir temas kurmadan faizsiz bankayla muamele 
yapmaktadır. Dolayısıyla banka mudârabe sözleşmesinin asıl unsuru kabul 
edilmelidir. Ayrıca Sadr bankayı, işletmecilere fonlar kullandırdığında hesap 
sahiplerinin vekili olarak değerlendirmektedir. Sermayenin garanti edilmesi 
meselesinde de bankanın akitten bağımsız bir unsur kabul edilmesi, mantık-
lı değildir.21 O zaman faizsiz bankacılığın diğer konvansiyonel bankalardan 
bir farkı kalmamış olur. Hâsılı mudârabe kârının hesap sahiplerine helal ola-
bilmesi için, sermaye sahiplerinin sermayenin sorumluluğunu üstlenmeleri 
gerekir.

Sermayenin akitten bağımsız taraflarca garanti edilmesi hakkında ileri 
sürülen görüşler sırasıyla şöyle değerlendirilebilir. Abdullah Emîn, mudâ-
rabe kârından yapılan kesintilerle sermayenin garanti edilebileceğini öne 
sürmüştür. Ancak bu durumda mudâribin de zarara katlanması söz konusu 
olacağından bahsi geçen öneri eksik kalmaktadır. Bu öneri, kesintinin yalnız-
ca hesap sahiplerinin kârından yapılması şartıyla tashih edilebilir. Kahf’ın 
teklifinde ise devlet hazinesinin toplumun bazı fertlerine tahsis edilmesi söz 
konusudur. Bu da kamu kaynaklarının adil bir şekilde bölüşülmesine engel-
dir. Bankanın kendi kurduğu vakıfla sermayeyi garanti etmesi de aynı şekilde 
mahzurludur. Ayrıca ilgili teklifte kesintinin nereden yapılacağı tam olarak 
açıklanmamıştır. 

Ülkemizde TMSF tarafından katılım hesaplarının kısmen garanti edilme-
si ile ilgili olarak ise şunlar söylenebilir: Kamu otoritesinin bankanın iflası 
durumunda katılma hesabı sermayesinin bir kısmını garanti etmesi, aslında 
bu hesaplarındaki sermayelerin tamamını garanti etmek değildir. Çünkü 
mevzubahis kesintilerin doğrudan katılma hesabıyla ilgisi olmadığı dile ge-
tirilmektedir.22 Ayrıca TMSF yalnızca bankanın iflas etmesi durumunda he-
sap sahiplerinin sermayelerini kısmen tazmin etmekte, katılma hesabı zarar 
ettiğinde ise buna müdâhil olmamaktadır. Ancak TMSF’ye ödenen primlerin 
gerekçesi tam olarak açıklanamaması meselenin açık kalan tarafıdır. Çünkü 
katılma hesabı sahipleri bu işlemden zarar görmektedir. Pekalâ banka bu 
primleri yalnızca kendi öz kaynağından ödeyebilir. 

20  İmâmü’l-Haremeyn el-Cüveynî, Nihâyetü’l-matlab fî dirâyeti’l-mezheb, nşr. Abdulaziz Muham-
med ed-Dîb (Cidde: Daru’l-minhâc, 2007), 7/495; Muvaffakaddin İbn Kudâme, el-Mugnî, thk. Abdul-
muhsin et-Türkî - Abdulfettah Muhammed el-Halvu (Riyad: Dâru’l-alemi’l-kütüb, 1997), 7/158.

21  Refik Yunus el-Mısrî, el-Mecmû fi’l-iktisadi’l-İslâmî (Dımeşk: Dâru’l-mektebî, 2006), 228.
22  Servet Bayındır, “Katılım Bankacılığında Sermaye Toplama Yöntemleri: Cari ve Katılma He-

sapları”, Teori ve Uygulama açısından İslam ve Finans, ed. Kızılkaya Necmettin (İstanbul: İSAR 
Yayınları, 2019), 117.
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Katılma hesabı sermayesinin sigortalanması için akit taraflarından ba-
ğımsız bir kişiye kârdan pay ayrılabilmesi, çağdaş literatürde Malikî fakihle-
rin cevazına dayandırılmıştır. Malikîlere göre, sermayedar, kârın bir kısmını 
ya da tamamını; miskinlere, hacılara veya üçüncü kişilere ayırabilir. Malikîler, 
mudârabe kârının bir kısmını ihtiyaç sahibi kimselere ayırmayı sadaka, kârın 
tamamını akit dışında üçüncü bir tarafa tahsis etmeyi de hibe kapsamında 
değerlendirmişlerdir. Yukarıda zikrettiğimiz bazı modern araştırmacılar da 
kârın akit dışında üçüncü bir tarafa tahsis edilebileceğinden hareketle, serma-
yenin sigortalanması için kârdan bazı kesintiler yapılabileceğini söylemiştir. 
Kanaatimizce mahza sadaka amaçlı yapılan söz konusu faaliyetin bu şekilde 
anlaşılması isabetli değildir.23 Sonuç olarak mudârabe sermayesinin garantisi 
için ileri sürülen çözüm önerileri fıkhın izin verdiği sınırlar içerisinde olma-
lıdır. Kanaatimizce hâlihazırda sermayenin tazmin edilmesindeki en makul 
çözüm; “yatırım riskleri” için biriktirilen fonlardan karşılanmasıdır. Fakat bu 
durumda söz konusu kesintilerin yalnızca katılma hesabına sermaye yatıran 
hesap sahiplerinin varlıklarından olması gerekmektedir. Söz konusu kesinti, 
brüt kar üzerinden yapıldığı zaman mudârib de sermayenin zararına katlan-
mış olacaktır. Oysaki mudârabe sözleşmesinin muktezası, mudâribin zarara 
katlanmasına izin vermemiştir. 

23  Ebü’l-Velîd Muhammed b. Ahmed b. Ahmed el-Kurtubî el-Endelüsî İbn Rüşd el-Ced, el-
Beyân ve’t-tahsîl ve’ş-şerhu ve’t-tevcîhu ve’t-ta‘lîlu fî mesâili’l-mustahrece, el-Müstahrece mine’l-es-
mi‘a (el-‘Utbiyye), thk. Üstaz Ahmed el-Habbanî (Beyrut: Dâru’l-garbi’l-İslâmî, 1988), 12/348.
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Circular Economy in Islamic Finance

Abstract
The industrialization that began with the industrial revolution has affe-

cted all countries in the world. With industrialization, the search for resour-
ces has accelerated and has started a competition between countries. In the 
industrialization process, only the production factor was focused on, but the 
depletion and the loss of natural resources were not taken into account. The 
industrialization race and linear economy are the underlying reasons for the 
rapid depletion of natural resources. In 1966, American economist Kenneth 
E. Boulding first mentioned the circular economy concept in his study. The 
circular economy is an extremely important area for economies that are in 
severe scarcity in terms of resources. The circular economy, which has gre-
at potential for the sustainability and efficient use of limited resources, has 
an important place in the realization of development goals. The circular eco-
nomy is also important for sustainability and development. The changeover 
to circular economy facilitates the achievement of the goals set out in the Uni-
ted Nations Development Program regarding ecological balance. The linear 
economy process, which starts with the purchase of raw materials, continues 
with the design and construction of the product. The manufactured product 
is offered for consumer use and ends when the consumer becomes waste after 
use. Besides consuming scarce resources at an alarming rate, large amounts 
of waste are generated in the linear economy process. Contrary to the linear 
economy, the circular economy is a production process in which production 
is made using less raw materials and energy. In the circular economy process, 
the production process repeats itself in a cycle. The circular economy process 
starts with the use of wastes rather than the purchase of raw materials. Af-
terward, the process continues with the product design for the use of waste, 
the production of the product, the consumption of the product, and the waste. 
The circular production process constantly repeats the same cycle.  The issue 
of preserving ecological balance and preventing waste is the intersection po-
int of Islam religion and the circular economy. Islamic religion includes rules 
that regulate the daily life of believers such as protecting the environment 
and not wasting resources. These issues are discussed in verses about waste 
and the protection of ecological balance. Green Sukuk, which has launched to 
protect the ecological balance among Islamic financial products, is a product 
that appeals to all investors. Green Sukuk is designed to protect sustainabi-
lity, adapt to climate change, and finance environmentally friendly projects. 
Green Sukuk is closely related to project finance that will eliminate climate 
change, global warming, fossil fuel consumption, and other environmental 
problems. Considering the types of Sukuk, Green Sukuk complies with the 
Istisna Sukuk based on the production of non-existent products, Ijarah Sukuk 
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based on leasing, and Musharaka Sukuk based on partnership. This study, 
it was tried to answer the question “How are the concepts of Islamic finance 
and circular economy tackle in the literature?” This study was designed based 
on the study of Rusydiana (2019). Studies in which the concepts of “Circular 
Economy” and “Islamic Finance” are included in the Scopus, Web of Science, 
Science Direct Indexes have been examined. When the data obtained from 
the indexes are examined, 56.570 studies have been conducted between 2010 
and 2021, using the concept of circular economy as a keyword. 5.667 of these 
studies have been done in the field of economics, econometrics, and finance. 
The number of studies in which the concepts of circular economy and Isla-
mic finance are used together is 7. Various suggestions for financing circular 
economy projects within the scope of Islamic finance are presented in the re-
viewed studies. These suggestions are that financing with the hybrid finance 
model, financing SMEs with the hybrid finance model, establishing contracts 
based on long-term risk-sharing principle, and readjustment reporting stan-
dards according to the circular economy system was made. As a result, it has 
been concluded that the studies that deal with the concepts of Islamic finance 
and circular economy, which are closely related to each other in terms of their 
purposes, are insufficient. In the literature, there are very few studies in which 
the concept of Islamic finance and circular economy are used together. There 
is a serious gap in this case in the literature. With this study, the deficiency in 
the literature was tried to be stated.

Keywords:  Islamic Finance, Sustainability, Economic Growth, Circular 
Economy, Islamic Financial Products.

İslami Finansta Döngüsel Ekonomi 

Öz
Sanayi devrimi ile başlayan sanayileşme, dünyadaki tüm ülkeleri etkile-

miştir. Sanayileşme ile birlikte kaynak arayışları hızlanmış ve ülkeler arasın-
da bir rekabet başlamıştır. Sanayileşme sürecinde sadece üretim faktörüne 
odaklanılmış, doğal kaynakların tükenmesi ve kaybı dikkate alınmamıştır. 
Sanayileşme yarışı ve doğrusal ekonomi, doğal kaynakların hızla tükenmesi-
nin altında yatan nedenlerdir. 1966 yılında Amerikalı ekonomist Kenneth E. 
Boulding, yaptığı çalışmada döngüsel ekonomi kavramından ilk kez bahset-
miştir. Döngüsel ekonomi, kaynak açısından ciddi kıtlık içinde olan ekono-
miler için son derece önemli bir alandır. Sınırlı kaynakların sürdürülebilirliği 
ve verimli kullanımı için büyük potansiyele sahip olan döngüsel ekonomi, 
kalkınma hedeflerinin gerçekleştirilmesinde önemli bir yere sahiptir. Döngü-
sel ekonomi, sürdürülebilirlik ve gelişme açısından da önemlidir. Döngüsel 
ekonomiye geçiş, ekolojik denge ile ilgili Birleşmiş Milletler Kalkınma Prog-
ramı’nda belirlenen hedeflere ulaşılmasını kolaylaştırmaktadır. 
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Hammadde alımı ile başlayan doğrusal ekonomi süreci, ürünün tasarımı 
ve üretimi ile devam eder. Üretilen ürün tüketicinin kullanımına sunulur ve 
tüketicinin kullandıktan sonra atık haline gelmesi ile son bulur. Kıt kaynak-
ları endişe verici bir oranda tüketmenin yanı sıra, doğrusal ekonomi sürecin-
de büyük miktarlarda atık üretilir. Döngüsel ekonomi, doğrusal ekonominin 
aksine, daha az hammadde ve enerji kullanılarak üretimin yapıldığı bir üre-
tim sürecidir. Döngüsel ekonomi sürecinde üretim süreci bir döngü içinde 
kendini tekrar eder. Döngüsel ekonomi süreci, hammadde satın almak yerine 
atıkların kullanılmasıyla başlar. Daha sonra atık kullanımı, ürünün üretimi, 
ürünün tüketimi ve atık için ürün tasarımı ile süreç devam eder. Döngüsel 
üretim süreci sürekli olarak aynı döngüyü tekrar eder. Ekolojik dengenin 
korunması ve israfın önlenmesi konusu, İslam dini ile döngüsel ekonominin 
kesişme noktasıdır. İslam dini, çevreyi korumak ve kaynakları israf etmemek 
gibi müminlerin günlük hayatını düzenleyen kuralları içerir. Atıklar ve ekolo-
jik dengenin korunması ile ilgili ayetlerde bu konular ele alınmaktadır. İslami 
finans ürünleri arasında ekolojik dengeyi korumak amacıyla lansmanı yapı-
lan Yeşil Sukuk, tüm yatırımcılara hitap eden bir üründür. Yeşil Sukuk, sür-
dürülebilirliği korumak, iklim değişikliğine uyum sağlamak ve çevre dostu 
projeleri finanse etmek için tasarlanmıştır. Yeşil Sukuk, iklim değişikliği, kü-
resel ısınma, fosil yakıt tüketimi ve diğer çevre sorunlarını ortadan kaldıracak 
proje finansmanı ile yakından ilgilidir. Sukuk türleri dikkate alındığında Yeşil 
Sukuk, var olmayan ürünlerin üretimine dayalı İstisna Sukuk’a, kiralamaya 
dayalı İcara Sukuk’a ve ortaklığa dayalı Muşaraka Sukuk’a uyum sağlamakta-
dır. Bu çalışmada “İslami finans ve döngüsel ekonomi kavramları literatürde 
nasıl ele alınmaktadır?” sorusuna cevap aranmaya çalışılmıştır. Bu çalışma 
Rusydiana’nın (2019)  çalışmasından yola çıkarak tasarlanmıştır. Scopus, Web 
of Science, Science Direct veri tabanlarında “Döngüsel Ekonomi” ve “İslami 
Finans” kavramlarının yer aldığı çalışmalar incelenmiştir. Veri tabanlarından 
elde edilen veriler incelendiğinde 2010-2021 yılları arasında anahtar kelime 
olarak döngüsel ekonomi kavramının kullanıldığı 56.570 çalışma yapılmıştır. 
Bu çalışmalardan 5.667’si ekonomi, ekonometri ve finans alanında yapılmış-
tır. Anahtar kelime olarak döngüsel ekonomi ve İslami finans kavramlarının 
kullanıldığı çalışmaların sayısı ise 7’dir. İncelenen çalışmalarda İslami finans 
kapsamında döngüsel ekonomi projelerinin finansmanına yönelik çeşitli 
öneriler sunulmaktadır. Bu öneriler, hibrit finansman modeli ile finansman 
sağlanması, KOBİ’lerin hibrit finansman modeli ile finanse edilmesi, uzun va-
deli risk paylaşımı ilkesine dayalı sözleşmelerin oluşturulması ve döngüsel 
ekonomi sistemine göre yeniden düzenleme raporlama standartlarının ya-
pılmasıdır. Sonuç olarak amaçları açısından birbiriyle yakından ilişkili olan 
İslami finans ve döngüsel ekonomi kavramlarını ele alan çalışmaların yetersiz 
olduğu sonucuna varılmıştır. Literatürde İslami finans ve döngüsel ekonomi 
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kavramlarının bir arada kullanıldığı çok az çalışma bulunmaktadır. Literatür-
de bu durumda ciddi bir boşluk bulunmaktadır. Bu çalışma ile literatürdeki 
eksiklik belirtilmeye çalışılmıştır.

Anahtar Kelimeler:  İslami Finans, Sürdürülebilirlik, Ekonomik Büyüme, 
Döngüsel Ekonomi, İslami Finansal Ürünler.

Giriş
Sanayileşeme yarışı ve doğrusal ekonomi doğal kaynakların hızlı bir şe-

kilde tüketilmesinin altında yatan sebep olarak gösterilmektedir. Endüstri 
devrimi ile başlayan sanayileşme dünyadaki tüm ülkeleri etkisi altına alma-
sıyla birlikte kaynak arayışı hızlanmış ve ülkeler arası rekabet başlamıştır. 
Sanayileşme sürecinde sadece üretim faktörü üzerinde durulmuş ve doğal 
kaynakların tükenmesi ve yok olması dikkate alınmamıştır. Kalkınmada sa-
nayileşmenin benimsenmesiyle birlikte çevre kirliği başta olmak üzere sera 
gazı salınımı gibi birçok sorun da ortaya çıkmıştır (Koçan vd., 2019, 536). 
Çevre kirliliğinde bir diğer önemli etken teknolojik gelişim ve modadır. Tek-
nolojik gelişim ve oluşturulan moda kültürü ürünlerin ekonomik ömürleri-
nin tamamlanmadan değiştirilmesine ve ürünlerin atık haline gelmesine yol 
açmıştır (Önder, 2018, 197). Doğal kaynakların tükenmesi ve çevre kirliliği 
üzerinde etkisi bulunan bir diğer faktör de doğrusal ekonomidir. Doğrusal 
ekonomi, üretim sürecinde “yap, işlet, at” mantığı temeline dayanan ekonomi 
modelidir. 

Sürdürülebilirlik ve kalkınma günümüzde en çok üzerinde durulan kav-
ramlardır. Birleşmiş Milletler Kalkınma Programında sürdürülebilir kalkın-
ma ile ilgili ayrıntılı 17 hedef uygulamaya konulmuştur. 17 hedef içerisinde 
özellikle 7, Uygun Fiyatlı ve Temiz Enerji; 11, Sürdürülebilir Şehirler ve Top-
luluklar; 12, Sorumlu Tüketim ve Üretim; 13, İklim Eylemi; 14, Suyun Altın-
daki Yaşam ve 15, Karada Yaşam hedefleri çevresel sürdürülebilirlik üzerine 
odaklanmaktadır (Birleşmiş Milletler Kalkınma Programı, 2019).

 Döngüsel ekonomi, sürdürülebilirlik ve kalkınma açısından önemli bir 
yere sahiptir. Döngüsel ekonomiye geçiş ile birlikte Birleşmiş Milletler Kal-
kınma Programında ekolojik denge ile ilgili hedeflere ulaşmada kolaylık 
sağlanacaktır. Nitekim üretimin sıfır atık ile gerçekleştirilmesi hem yenile-
nemez enerji kaynaklarında tasarruf sağlayacak hem de hammadde kullanı-
mını azaltacaktır. Sürdürülebilir kalkınma çevresel kalite, ekonomik refah ve 
sosyal eşitlik olmak üzere üç boyuttan oluşmaktadır (Kirchherr vd., 2017). 
Döngüsel ekonomiye geçiş ile birlikte sürdürülebilir kalkınmanın tüm boyut-
larında refah sağlanacaktır. 

Döngüsel iş modelinin temel bileşeni değer önerisidir. Döngüsel değer 
önerisi bir ürün, ürünle ilgili hizmet veya saf bir hizmet sunmaktadır. Bu tek-
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lif, kullanıcının (tüketicinin) ihtiyaç duyduğu şeyi yapmasına izin vermeli, 
tüketicinin (kullanıcının) yaşayacağı rahatsızlıkları azaltmalı ve ek faydalar 
sağlamalıdır. Döngüsel üretim süreci ile ürün tasarımı daha az hammadde ve 
enerji kullanımıyla gerçekleştirilmekte ve doğrusal ekonomiye kıyasla çevre 
kirliliği önemli ölçüde azalmaktadır (Lewandowski, 2016, 16). 

İslami yatırım ürünleri tüm yatırımcılara hitap etmektedir. İslami finansal ürünler 
hem Müslüman hem de gayrimüslim tüm yatırımcılar için etik iş uygulamaları, 
sosyal sorumluluk ve mali muhafazakarlığa dayalı alternatif bir yatırım sınıfı olarak 
hızla büyümektedir (Bo vd., 2016, 1020). İslami finansal ürünler içerisinde ekolojik 
dengenin korunması için çıkarılan yeşil sukuk tüm yatırımcılara hitap eden bir 
üründür. 

Bu çalışmada döngüsel ekonomi ile İslami finans arasındaki ilişki kav-
ramsal açıdan incelenmeye çalışılmıştır. Çalışmada ilk önce döngüsel ekono-
mi kavramı açıklanmaya çalışılmış daha sonra İslami finans ile olan ilişkisinin 
literatürde nasıl ele alındığı araştırılmıştır. Scopus, Web of Science, Science 
Direct veri tabanlarında bulunan çalışmalar içerisinde anahtar kelime olarak 
“Döngüsel Ekonomi” ve “İslami Finans” kavramlarının yer aldığı çalışmalar 
incelenmiştir. Çalışmalarda İslami finansın ve döngüsel ekonomi kavramla-
rına nasıl yaklaştıkları ve konu ile hangi önerilerde bulundukları incelenmiş-
tir. Bu çalışmada özellikle dünya üzerinde sürdürülebilir kalkınma için çeşitli 
girişimlerin yapıldığı ve 2030 yılına kadar ülkelerin sürdürülebilir kalkınma 
hedeflerini gerçekleştirmek için var olan İslami finansal ürünler ve geliştiril-
mesi önerilen İslami finansal ürünler hakkında bilgi verilmeye çalışılmıştır. 
Yapılan çalışmada İslami finans ve döngüsel ekonomi ile ilgili çalışmaların 
yetersiz olduğu sonucuna ulaşılmıştır. 

1. Döngüsel Ekonomi Kavramı
1966 yılında Amerikalı iktisatçı Kenneth E. Boulding çalışmasında ilk 

kez döngüsel ekonomi kavramından bahsetmiştir. Boulding, dünyayı uzay 
gemisine benzeterek kaynakların kısıtlı olduğunu, kısıtlı kaynaklarla üretim 
sürecine devam edebilmek için “enerji girdilerinden kaçamasa da, maddi 
formun sürekli yeniden üretimini yapabilen döngüsel bir ekolojik sistemde 
yerini bulması” gerektiğini belirterek döngüsel ekolojik sistemin gerekliliğini 
belirtmiştir. 

Hammadde alımı ile başlayan doğrusal ekonomi süreci, ürünün tasarımı 
ve yapımı ile devam eder, tüketici kullanımına sunulur ve tüketicinin kullanı-
mından sonra atık haline gelmesi ile son bulur. Kıt kaynakların endişe verici 
bir hızda tüketilmesinin yanı sıra doğrusal ekonomi sürecinde büyük miktar-
larda atık üretilmektedir. Şekil 1’de doğrusal ekonomi süreci sunulmuştur. 
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Şekil 1: Doğrusal Ekonomi Süreci

Doğrusal ekonomi diğer bir deyişle linear ekonominin aksine döngüsel 
ekonomi süreci hammadde alımından ziyade atıkların kullanılması ile baş-
layıp atıkların kullanımına yönelik yapılan ürün tasarımı, ürünün yapımı, 
tüketimi, atık hale gelmesi ile devam ederek tekrardan en başa dönmekte-
dir. Döngüsel ekonomide süreç bir döngü halinde kendini tekrar etmektedir. 
Döngüsel ekonomi süreci Şekil 2’de sunulmuştur. 

Şekil 2: Döngüsel Ekonomi Süreci

Döngüsel iş modelinin temel ilkeleri şunlardır: (Schulte,2 013, 44)

1. Geri dönüşümü hızlandıracak malzemelerin seçilip tasarlanmasıyla 
üretim sürecinde ortaya çıkacak israfı minimize etmek, 

2. Ortaya çıkacak olası sorunların çözümü için standartlar oluşturmak, 

3. İşletmenin toplam döngü sürecini belirlemek, 

4. Ürün tasarımı sayesinde esnekliği en üst düzeye çıkarmak,

5. Üretim sürecinde yenilenemeyen enerji kaynakları (petrol, kömür 
vb. gibi) yerine yenilenebilir enerji kaynaklarını (rüzgâr, güneş gibi) 
kullanmak,  

6. Ürün ve hizmetlerin toplam enerji içeriğini en aza indirerek enerji 
verimliliğini en üst düzeye çıkarmak. 
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Döngüsel iş modelinin temel ilkelerinden anlaşılacağı üzere üretim sü-
recinde atık miktarı minimize edilecek, hammadde ve enerji kullanımı azala-
cak ve çevre kirliği en aza inecektir. Döngüsel ekonomi uygulanması sadece 
ekonomik faydalar sağlamakla kalmaz, aynı zamanda çevresel ve toplumsal 
değer yaratımı da sağlayarak çok boyutlu faydaları bulunmaktadır. Döngüsel 
ekonominin faydaları Tablo 1 ‘de sunulmuştur. 

Tablo 1: Döngüsel Ekonominin Faydaları

Faydanın Boyutu 

Ekonomik Büyüme Döngüsel ekonomi ekonomik büyümeyi 
hızlandırır. Maksimum değer ve en az atık ile bir 
bütün olarak ekonomiye fayda sağlar. Maiyetler 
azalır, verimlilik artar ve kârlılık yükselir. 

Yenilikçi iş Modelleri Doğrusal modellere kıyasla döngüsel mo-
deller yenilikçi iş fırsatları sunmaktadır. 

Gelişmiş Rekabet Gücü Döngüsel üretim sürecinde atıkları kul-
lanarak maksimum verim elde etmeye çalışan 
işletmeler aynı zamanda doğrusal üretim yapan 
işletmelere kıyasla rekabet avantajı da sağlamış 
olacaklar. 

Düşük İşlem Maliyeti Döngüsel üretim modellerinde atık mad-
deler geri kazanılabilir, geri dönüştürülebilir ve 
hammadde olarak üretim sürecine geri alınabi-
lir. Döngüsel ekonomik sisteme adapte olmak ve 
günlük operasyonlarda yenilikçi iş modellerini 
uygulamak, işletmelerin işletme maliyetlerini 
azaltacaktır çünkü malzemelerden maksimum 
değer elde edilir ve atıklar en aza indirilir.

Sürdürülebilir Gelecek ve Kaynak 
Öngörülebilirliği

Ekolojik döngü, kıt kaynakların verimli 
kullanımını ve ürünü mümkün olduğu kadar 
uzun süre saklamayı ve ondan maksimum değer 
elde etmeyi teşvik eder. Böylece gelecek nesil-
lerin taleplerini karşılamak için sürdürülebilir 
malzeme ve enerji kaynakların öngörülebilirliği-
ni sağlar.
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İyileştirilmiş Çevre Döngüsel ekonomi ile atık, çevre kirliliği 
ve karbondioksit (CO2) salınımındaki azalma 
yenilenemeyen enerji kaynakları üzerindeki bas-
kıyı azaltacaktır. Havanın kalitesi, kirli havanın 
solunmasından kaynaklanan hastalıkları azalta-
cak, sürdürülebilir ve döngüsel süreçler mevcut 
kaynakların maksimum kullanımı ile sonuçla-
nacağından su tedarikinden kaynaklanan stres 
azalacaktır.

Güçlendirilmiş İlişkiler Döngüsel ekonomi devam eden bir süreç-
ten oluştuğu için satıcıdan alıcıya, alıcıdan da 
satıcıya doğru etkileşim vardır. Örneğin; tüketici 
ürünü aldıktan sonra kurulum ve garanti hiz-
metlerinin bulunması alıcı ve satıcı arasında güç-
lü ilişkilerin kurulmasına yol açmaktadır. 

Refah ve İstihdam Artışı Atıkları kullanarak, atıkları faydalı kay-
naklara ve malzemelere dönüştüren işletmeler 
ile yeni iş sektörleri ve endüstriler yaratılacaktır. 
Yeni endüstrilerin oluşumu toplumdaki iş gücü 
için yeni iş ve iş fırsatları yaratır. Böylece toplum-
da istihdam oluşturarak mevcut işsizlik azaltıla-
rak, toplumun refah artışı sağlanabilir. 

Kaynak: Tahir, 2019, 44-46. 

2. İslami Finans ve Döngüsel Ekonomi İlişkisi 
Döngüsel ekonomi, kaynak bakımından ciddi kıtlık içindeki ekonomi-

ler için son derece önemli bir alandır. Sınırlı kaynakların sürdürülebilirliği 
ve verimli kullanımı için büyük potansiyeller barındıran döngüsel ekonomi, 
kalkınma hedeflerinin gerçekleştirilmesinde büyük bir toplumsal ve çevresel 
etki yaratmaktadır (Khan, 2020, 11). Sürdürülebilir kalkınma sosyal, ekono-
mik ve çevresel olmak üzere üç boyutta ele alınmaktadır. Sosyal ve ekono-
mik boyutta yaşanan gelişmeler çevresel boyutta yaşanan gelişmelere kıyasla 
daha fazladır. Çevresel boyutun gelişmesi için atıkların etkin bir şekilde yö-
netilmesi gerekmektedir (Farhand vd., 2019, 57). 
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İnsan ile insan ve insan ile eşya arasındaki ilişkiyi en ayrıntılı şekilde in-
celeyen İslam hukuku çevre ve sosyal hayatı bir bütün olarak ele almaktadır. 
İslam hukukunun kapsadığı tüm hükümler olarak adlandırılan şeriat, kural-
ları bütüncül bir şekilde ele alır. Şeriatın tüm kuralları bütüncül bir şekilde ele 
almasının altında yatan amaçlar ise; 

• Toplumda adalet ve eşitliğin sağlanması, 

• Yardımlaşma ve dayanışmanın sağlanması (özellikle fakirlerin ve ih-
tiyaç sahiplerinin ihtiyaçlarının karşılanması), 

• Barış ve güvenliğin sürdürülmesi, 

• İyi ve doğru şeylerde işbirliğinin teşvik etmek, 

• Üstün ahlaki değerlerle tabiatın korumasını sağlayacak eylemleri teş-
vik etmektir (Ayub, 2017, 24). 

Yukarıda sıralanan amaçlar göz önünde bulundurulduğunda şeriatın 
bütüncül amaçlarını barındıran İslami finans, sosyo-ekonomik adalet, istih-
damın sağlanması, toplumsal refahın artması, çevrenin ve ekolojik dengenin 
korunması, yenilenemez enerji kaynaklarının israf edilmemesi, ekonomik 
istikrar gibi sosyal ve ekonomik birçok amacın gerçekleştirilmesine araç ol-
maktadır.  

İslam dini inanç sahiplerinin çevrenin korunması ve kaynakların israf 
edilmemesi gibi günlük yaşantısını da düzenleyecek kurallar içermektedir. 
İsraf ve ekolojik dengenin korunması ile ilgili ayetlerde bu hususlar ele alın-
mıştır. İslam dini kaynakların israf edilmemesini de öğütlemiştir. Kur’ân-ı Ke-
rim’de yer alan israf ve ekolojik denge ile ilgili ayetler; 

 “Asmalı ve asmasız bahçeleri, hurmaları ve 
tatları farklı ekinleri, zeytinleri ve narları -birbirine 
benzer ve benzeşmez-yaratan O’dur. Ürün verdi-
ğinde ürününden yiyin ve hasat günü hakkını ve-
rin; israf etmeyin. Çünkü O, israf edenleri sevmez.” 
(Kur’ân Fihristi, 9 Aralık 2020, el-En’âm, 6/141). 

 “... Yiyin, için ve israf etmeyin. Çünkü O, israf 
edenleri sevmez.” (Kur’ân Fihristi, 9 Aralık 2020, el-
A’râf, 7/31).

 “Onlar, harcadıkları zaman, ne israf ederler, 
ne kısarlar; (harcamaları,) ikisi arasında orta bir 
yoldur.” (Kur’ân Fihristi, 9 Aralık 2020, el-Furkân, 
25/67).
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Göğü bu âhenkle O yükseltti ve bu mîzânı 
koydu ki siz de ders alıp ölçü dışına taşmayasınız. 
(Kur’ân Fihristi, 9 Aralık 2020, el-Rahman,55/7-8). 

 İslami hukuk doktrini olan Maqasid al-Shari’ah’ın amacı sosyal ve eko-
nomik adaleti sağlamak ve aynı zamanda toplumun refahını arttırmaktır. 
Döngüsel ekonomi, doğrusal ekonomi ve Maqasid arasındaki ilişki Şekil 3’te 
sunulmuştur. 

Şekil 3: Doğrusal-Döngüsel Ekonomi ve İslam Hukuku Arasındaki İlişki

Kaynak: Khan, 2019, 6. 

Döngüsel ekonomi din, varlık, aile, akıl ve yaşam olmak üzere beş boyu-
tu da kapsamaktadır. Doğrusal ekonomi ise sadece varlık boyutunu kapsa-
maktadır. Döngüsel ekonomiye geçiş ile sosyal-ekonomik adalet sağlanarak 
toplumun refahı artacaktır. Döngüsel ekonomi İslami finansın bütüncül he-
deflerini bünyesinde barındırmaktadır. 

Yeşil finans, yenilenebilir enerji, biyolojik çeşitliliğin korunması, iklim 
değişikliğine uyum ve çevreyi korumaya yönelik oluşturulan projelerin des-
teklenmesini sağlayan finans yöntemidir.  Yeşil finansman ürünleri olarak ye-
şil kredi, yeşil sigorta, yeşil tahvil ve yeşil sukuk gösterilebilir. Yeşil sukuk; 
iklim değişikliği, ekolojik dengenin sağlanması ve sürdürülebilirlik adına çı-
karılmış İslami finansal bir üründür. Çevreyi korumak için gerekli varlıkların 
üretiminde ve projelerin finansmanında kullanılan yeşil sukuk 2017 yılında 
piyasaya sunulmuştur (Abdullah - Keshminder, 2020). 
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Yeşil sukuk; sürdürülebilirliği korumak, iklim değişikliğine karşı uyum 
sağlamak ve çevre dostu projeleri finanse etmek için tasarlanmıştır. Yeşil su-
kuk, doğrudan iklim değişikliği, küresel ısınma, fosil yakıtların tükenmesi ve 
diğer çevre sorunlarını ortadan kaldıracak projelerin finansmanı ile yakından 
ilgilidir (Rahim - Mohamad, 2019, 130). Yeşil sukuktan elde edilen fonlar çev-
re dostu projelerin finansmanı için kullanılmaktadır. Yeşil sukukun işleyişini 
basit bir şekilde ifade edecek olursak; süreç yeşil sukuk ihracı ile başlayıp 
kâr payı ödemelerinin yeşil sukuk sahiplerine ödenmesi ile son bulmaktadır. 
Bu süreçte Özel Amaçlı Kuruluş (SPV) giderleri düşüldükten sonra portföy-
den elde edilecek kârlar sukuk sahiplerine aktarılmaktadır. Borçlu, portföyü 
SPV’den almayı taahhüt etmekte ve sukukların nominal fiyatı ile tahakkuk 
eden ödenmemiş kâr dağıtımının toplam değeri olarak geri satın alma bedeli 
ödenmektedir (Alam vd., 2016, 174-175). Yeşil sukukun yapısı ve işleyişi Şekil 
4’te sunulmuştur. 
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Şekil 4. Yeşil Sukukun Yapısı

Kaynak: Alam vd., 2016, 175. 

Sukuk türleri göz önünde bulundurulduğunda yeşil sukuk; var ol-
mayan ürünün imal edilmesine dayanan istisna sukuku, kiralama mantığına 
dayanan icara sukuk ve ortaklık esasına dayanan muşaraka sukuk türleri ile 
uygunluk göstermektedir (Ela, 2019, 225). Ayrıca temelde hem öz sermaye 
hem de borç unsurlarının mevcut olduğu iki veya daha fazla temel sözleşme-
den oluşan bir sukuk türü olan hibrit sukuk da yeşil sukukun ihraç amacına 
uygunluk göstermektedir (Rahim - Mohamad, 2019, 133). 
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3. Literatür Taraması
Son yıllarda döngüsel ekonomi kavramı hem araştırmacılar hem de 

politika yapıcılar tarafından sıklıkla kullanılmaktadır. 2030 sürdürülebilir 
kalkınma hedeflerine ulaşmak için döngüsel ekonomi sürecine verilen önem 
ve yapılan çalışmalar son yıllarda artış göstermiştir. 

Scopus, Web of Science, Science Direct veri tabanlarında yer alan “İs-
lami Finans (Islamic Finance)” ve “Döngüsel Ekonomi (Circular Economy)” 
anahtar kelimeleri kullanılarak yapılmış olan çalışmaların sayısı Tablo 2’de 
sunulmuştur. Çalışmada ayrıca Ebscohost, Jstor, Wiley Online Library ve Tay-
lor&Francis veri tabanlarında konu ile ilgili yapılan çalışmalar da incelenmiş-
tir. Ancak çalışmaların yapıldığı yıl ve alanlar bakımından ayrıntılı bilgiler 
bulunmadığı için Tablo 2’de söz konusu veri tabanlarına yer verilmemiştir. 
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Tablo 2: Döngüsel Ekonomi ile İlgili Yapılan Çalışmaların Sayısı
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2021 3.892 8.329 3.596

2020 2.581 5.674 3.412

2019 2.142 4.233 2.278

2018 1.369 3.140 1.389

2017 820 2.338 870

2016 420 1.858 522

2015 195 1.458 267

2014 191 1.097 171

2013 139 1.036 167

2012 124 861 157

2011 844 159

2010 684 157

Kaynak: Scopus Database,Web of Science Database, Siciense Direct Database 19 Ekim 2021.  



216 Hitit İlahiyat Dergisi   Cilt: 20   Sayı:3

Serpil SUMER I Ramazan YANIK

Döngüsel ekonomi konusunda yapılan çalışmaların alanlara ilgili da-
ğılımı Tablo 3’te sunulmuştur. 

Tablo 3: Döngüsel Ekonomi Konusunda Çalışmaların Yapıldığı Alanlar 

Çalışmanın Yapıldığı Alan Sayı

Çevre Bilimi 21.177

Mühendislik 16.174

Enerji 12.043

İşletme, Yönetim ve Muhasebe 1.555

Sosyal Bilimler 9.689

Ekonomi, Ekonometri ve Finans 5.667

Materyal Bilimi 6.013

Kimya Mühendisliği 5.372

Bilgisayar Bilimi 708

Tarım ve Biyolojik Bilimler 5.215

Yer ve Gezegen Bilimleri 3.110

Tıp ve Diş Hekimliği 2.818

Yeşil Sürdürülebilir Bilim Teknoloji 3.495

Döngüsel ekonomi kavramı çevresel, sosyal ve ekonomik boyutları bün-
yesinde barındırdığı için konu ile ilgili yapılan çalışmaların alan yelpazesi de 
genişlemektedir. 2010-2021 döneminde döngüsel ekonomi ile ilgili en fazla 
çalışmanın çevre bilimi alanında yapıldığı görülmektedir. 

 Amaçları bakımından birbiri ile yakın ilişki içerisinde olan döngüsel 
ekonomi ve İslami finans ile ilgili çalışma süresince “Literatürde İslami finans 
ve döngüsel ekonomi kavramı nasıl ele alınmıştır?” sorusu yanıtlanmaya ça-
lışılacaktır. 

Çalışmada Rusydiana’nın 2019 yılında yaptığı bibliyometrik çalışma-
dan yola çıkılmış ve Scopus, Web of Science, Science Direct veri tabanlarında 
yer alan “İslami Finans (Islamic Finance)” ve “Döngüsel Ekonomi (Circular 
Economy)” anahtar kelimelerinin kullanılarak yapıldığı çalışmalarda İslami 
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finans ve döngüsel ekonomi kavramlarının nasıl ele alındığı incelenmiştir. İn-
celenen çalışmalar Tablo 4’te sunulmuştur. 

Tablo 4: Konu İle İlgili Ele Alınan Çalışmalar

Makale Adı Yazar(lar) Dergi Adı Yıl Atıf 
Renewable Energy Genera-
tion from Livestock Waste 
For A Sustainable Circular 
Economy in Bangladesh

İslam, K. vd. Renewable & Sus-
taınable Energy Re-
vıews

2021 5

Islamic Countries and 
Maqasid Al-Shariah Towar-
ds the Circular Economy. 
The Dubai Case Study.

Campra, M., 
vd.

European Journal of 
Islamic Finance

2021 2

Islamıc Fınance in Sustaı-
nable Economy: Empower-
ment of Sukuk Wakalah to 
Build Waste Industry

Farhand, M. 
Z., vd. 

Airlangga Internati-
onal Journal of Isla-
mic Economics and 
finance

2020 2

Islamic Blended Finance for 
Circular Economy İmpact-
ful SMEs to Achieve SDGs

Khan, T. Singapore Economic 
Review

2020 0

The Role of İslamic Finance 
in Fostering Circular Busi-
ness İnvestments: The Case 
of OIC Countries

Ibrahim, A.-
J., Shirazi, 
N.S.

Journal of Economic 
Cooperation and De-
velopment

2020 0

Venture Waqf in A Circular 
Economy

Khan, T. ISRA International 
Journal of Islamic Fi-
nance

2019 1

Reforming Islamic Finance 
for Achieving Sustainable 
Development Goals

Khan, T. Journal of King Ab-
dulaziz University, 
Islamic Economics

2019 2
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İslam vd. (2021), döngüsel ekonominin Bangladeş gibi gelişmekte olan 
bir ülkede benimsenmesi için hayvansal atıklardan yenilenebilir enerji üre-
timini ele alan çalışma yapmışlardır. Hayvancılık sektöründen kaynaklanan 
sera gazı emisyonunu azaltılması hayvan atıklarının enerjiye dönüştürülmesi 
ile gerçekleşebilecektir. İklim üzerindeki olumsuz etkinin azaltılmasında hay-
vansal atıkların enerjiye dönüştürülmesinin katkısının olacağı düşünülerek 
çalışma tasarlanmıştır. 

Campra vd. (2021), döngüsel ekonomi ve İslam ülkeleri arasındaki iliş-
kiyi teorik açıdan ele alınan çalışma yapmışlardır. Çalışmalarında döngüsel 
ve doğrusal ekonomi arasındaki çalışmayı detaylı bir şekilde karşılaştırıp 
Dubai’den döngüsel ekonomi politika ve uygulamalarına yer vermişlerdir. 
Yazarlar, çalışmanın gelecekte döngüsel ekonomi ve İslami sistemler ile ilgi-
li yapılacak çalışmalar için teorik bir çerçeve oluşturduğunu belirtmişlerdir. 
Ayrıca çalışmalarında, döngüsel ekonominin çok önemli olduğunu ancak 
İslami boyut açısında eksik bırakıldığını, konu ile ilgili yeterli çalışmaların 
yapılmadığını ifade etmişlerdir.  

Farhand vd. (2020), Endonezya’nın atık sorununa çözüm önerisi olarak 
vekâlet sukuk ihracı ile finanse edilecek atık sanayi merkezinin kurulması 
önerisinde bulunmuşlardır. Yazarlar, Endonezya’da özellikle 2030 ile 2050 
yılları arasında atık üretiminin artacağı için atık sorunun çözümüne yönelik 
tesisin kurulmasının gerekli olduğunu belirtmişlerdir. Çalışmada vekâlet su-
kuk kavramı hakkında bilgi verilmiş ve atık sorunun çözümünde kurulacak 
tesisin finansman ihtiyacını karşılamak için vekâlet sukukun çözüm olabile-
ceğini belirtmişlerdir. 

Khan (2020), çalışmasında İslami karma finans modelinin sürdürülebi-
lir kalkınma hedeflerine ulaşılmasındaki kullanımını ele almıştır. Gelişmekte 
olan ülkelerde sürdürülebilir kalkınmanın sağlanabilmesi için finansal mü-
hendislik ürünü olarak tasarlanan İslami karma finans modelinin KOBİ’le-
rin sürdürülebilir gelişimine katkı sağlaması beklenmektedir. Çünkü İslami 
karma finans modeline göre sağlanan fonların temelinde kar maksimizasyo-
nu yerine yardımseverlik bulunmaktadır. Diğer kâr amacı gütmeyen kuru-
luşlarla kıyaslandığında İslami karma finans modeli sürdürülebilir kalkınma 
projelerinin desteklenmesinde kullanılan finans modelidir. İslami karma fi-
nansman modelinde kazan-kazan anlayışı bulunmaktadır. Khan çalışmasının 
sonucunda; yerel istekler, ulusal öncelikler ve küresel hedefler arasında ve 
yardımseverlik, kâr ve devlet teşviki motivasyonları arasında sinerjinin bu-
lunduğu, İslami karma finans modeli ile KOBİ’lerin ek maliyetlere katlanma-
dan sürdürülebilir kalkınmanın sağlanabileceği sonucuna ulaşmıştır. 

İbrahim - Shirazi (2020), döngüsel ekonominin İslam İşbirliği Teşkilatı’na 
üye olan ülkelerin ekonomik büyümesine ne şekilde katkı sağlayabileceği 
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konusunu ele almışlardır. İslami hukuk doktrini olan Maqasid’in bütüncül 
amaçları ile uyumlu olarak döngüsel faaliyet gösteren işletmelerin yardım-
laşma temeline dayalı sözleşmeler, borcun öz kaynağa dönüştüğü karma 
finansmana dayalı fonlar ve risk paylaşımı esaslı finansman modellerinin 
kullanılarak desteklenebileceğini belirtmişlerdir. Ayrıca; İslam İşbirliği Teş-
kilatı ülkeleri için eksiksiz bir referans görevi görecek kapsamlı bir döngüsel 
ekonomi politikasının geliştirilmesi, söz konusu ülkelerdeki halka çevresel 
bilinçlendirmenin yapılması, İslami finans kurumları, akademisyenler ve po-
litika yapıcıların döngüsel işletmelerin finansmanı için yol haritası belirleme-
leri gerektiği, sürdürülebilir kalkınmanın gerçekleştirilebilmesi için döngü-
sel ekonominin kamu politikası haline getirilmesi ve döngüsel ekonominin 
geliştirilmesi için yapılacak araştırmalara fon ayrılmasına yönelik önerilerde 
bulunmuşlardır.

Khan (2019), çalışmasında sürdürülebilir kalkınma hedeflerine ulaşılma-
sı ve döngüsel ekonominin finanse edilmesiyle İslami finans arasındaki iliş-
kiyi ele almıştır. Sürdürülebilir kalkınma hedefleyen ülkelerde lineer ekono-
miden ekolojik / döngüsel ekonomiye geçiş için çalışmaların yapıldığı dikkat 
çekmektedir. Döngüsel ekonomiye geçiş finansal mimarinin dönüşümünü de 
tetiklemektedir. Khan, sürdürülebilir kalkınma hedefleyen ülkelerde döngü-
sel ekonomiye geçiş için ihtiyaç duyulan finansmanın İslami finansta yapı-
lacak reformlarla gerçekleşebileceğini ifade etmiştir. Uluslararası kullanılan 
raporlama standartları (IFSB, AAOIFI vb.) doğrusal ekonomi yerine döngüsel 
ekonomi sistemine göre yeniden düzenlenmesi, yeşil varlıkların ve uzun va-
deli risk paylaşımına dayalı sözleşmeler tasarlamak, sürdürülebilir kalkınma 
hedeflerine ulaşmak için ilgili bakanlıkları ve paydaşları koordine etmek ya-
pılacak reformlar arasında gösterilebilir. 

Khan (2019), çalışmasını kaynakların harmanlanarak oluşturulduğu ano-
nim vakıflar üzerine yapmıştır. İnsani gelişmişlik, topluma hizmet, ekolojik 
çevrenin korunmasına yönelik oluşturulan anonim vakıfların kaynak (ser-
maye) bakımından desteklenmesi söz konusu vakıfların etkisini arttıracaktır. 
Khan, birincil hedefi topluma hizmet veren ve ekolojik dengenin korunma-
sına yönelik faaliyetler yürüten kuruluşları desteklemek olan kurumların 
faaliyetlerine devam etmesine katkıda bulunmak için karma finansman me-
kanizmasını İslami finans temeline dayalı bir model önerisinde bulunmuş-
tur. Özünde İslami finans ilkelerinin bulunduğu karma finans yönteminde 
yatırımcıların amacı kar maksimizasyonu değildir. Karma finans yönteminin 
amacı,  yeni bir hibrit finansal mekanizma kullanarak sosyal ve ekolojik fa-
aliyette bulunan vakıfları teşvik etmek için kaynakların harmanlandığı yani 
teminat ve haciz gereksinimlerinin sorumluluk ve şefkatle değiştirildiği bir 
finansal sistem oluşturmaktır. Khan,  mevcut atığa dayalı doğrusal ekonomi 
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sürecini, İslami girişimcilik vizyonu ile tutarlı yeni bir sıfır atık temelli dön-
güsel ekonomi süreci ile değiştirilmesi; Avrupa Girişim Hayırseverliği Orga-
nizasyonu’nu (European Venture Philanthropy Organization) göz önünde 
bulundurarak, tüzel kişilik olarak yeni bir vakıf biçiminin oluşturulması ve 
temerrüt durumunda temerrüde düşen tutarın azalan bir ortaklık temelinde 
vakfın öz sermayesi haline geleceği koşuluna dayalı faizsiz bir kredi uygula-
ması önerisinde bulunmuştur. 

Sonuç
Tüm ekonomiler için döngüsel ekonomi son derece önemli bir alandır. 

Sınırlı kaynakların sürdürülebilirliği ve verimli kullanımı için büyük potansi-
yeller barındıran döngüsel ekonomi, kalkınma hedeflerinin gerçekleştirilme-
sinde büyük bir toplumsal ve çevresel etki yaratmaktadır. Sosyal ve ekono-
mik boyutta yaşanan gelişmeler çevresel boyutta yaşanan gelişmelere kıyasla 
daha fazladır. Çevresel boyutun gelişmesi için atıkların etkin bir şekilde yö-
netilmesi gerekmektedir. Atıkların etkili şekilde yönetilmesi de döngüsel eko-
nomi süreci ile gerçekleşebilecektir. 

Bu çalışmada amaçları bakımından birbiri ile yakın ilişki içerisinde olan 
döngüsel ekonomi ve İslami finans ile ilgili çalışma süresince “Literatürde 
İslami finans ve döngüsel ekonomi kavramı nasıl ele alınmıştır?” sorusu ya-
nıtlanmaya çalışılmıştır. Rusydiana’nın çalışmasında yola çıkılarak tasarla-
nan bu çalışmada, Scopus Web of Science, Science Direct veri tabanlarında 
yer alan çalışmalar içerisinde anahtar kelime olarak “Döngüsel Ekonomi” ve 
“İslami Finans” kavramlarının yer aldığı çalışmalar incelenmiştir. Veri taban-
larından elde edilen veriler incelendiğinde 2010-2021 yılları arsında anahtar 
kelime olarak döngüsel ekonomi kavramının kullanıldığı 56.570 çalışma ya-
pılmıştır. Bu çalışmalardan 5.667’si ekonomi, ekonometri ve finans alanında 
yapılmıştır. Anahtar kelime olarak döngüsel ekonomi ve İslami finans kav-
ramlarının kullanıldığı çalışmaların sayısı ise 7’dir. Yapılan çalışmalarda dön-
güsel ekonomi sürecinin finansmanında yazarların İslami finansal ürünlerle 
ilgili geliştirdikleri öneriler; 

•	 Yardımlaşma temeline dayalı sözleşmeler, borcun öz kaynağa dönüş-
tüğü karma finansmana dayalı fonlar ve risk paylaşım esaslı finansman 
modellerinin oluşturulabileceği, 
•	 Karma (hibrit) finansmana dayalı vakıfların kurularak finansman 

desteğinin sağlanması, 
•	 Karma finans modeli kullanılarak KOBİ’lerin sürdürülebilir gelişimi-

ne katkının sağlanması, 
•	 Raporlama standartlarının döngüsel ekonomi sistemine göre yeniden 

düzenlenmesi gerektiği, 
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•	 Yeşil varlıklar ve uzun vadeli risk paylaşımına dayalı sözleşmeler ta-
sarlamak sunulan önerilerilerdir.

Bu çalışmada özellikle dünya üzerinde sürdürülebilir kalkınma için çe-
şitli girişimlerin yapıldığı ve 2030 yılına kadar ülkelerin sürdürülebilir kalkın-
ma hedeflerini gerçekleştirmek için var olan İslami finansal ürünler ve gelişti-
rilmesi önerilen İslami finansal ürünler hakkında bilgi verilmeye çalışılmıştır. 
Çalışmada kapsamında incelenen makalelerde İslami finans ve döngüsel 
ekonomi kavramının birbiri ile yakın ilişkide olduğunu ve döngüsel ekonomi 
ile faaliyet yapan işletmelerin finansmanının İslami finansal ürünlerle yapıl-
masının sürdürülebilir kalkınmanın tüm boyutlarına katkı sağlayacağı belir-
tilmiştir.

Sonuç olarak, amaçları bakımından birbiri ile yakın ilişki içinde olan 
İslami finans ve döngüsel ekonomi kavramlarının birlikte ele alındığı çalış-
maların yetersiz olduğu sonucuna ulaşılmıştır. Literatürde İslami finans ve 
döngüsel ekonomi kavramının birlikte kullanılarak yapıldığı çalışmaların sa-
yısı oldukça azdır. Literatürde bu bakımdan ciddi boşluk bulunmaktadır. Bu 
çalışma ile literatürdeki eksiklik belirtilmeye çalışılmıştır.

İslami finansın önemli parçasını oluşturan katılım bankları müşterile-
rine döngüsel ekonomi süreciyle üretilen ürünlerin tüketimin teşvik edici 
kampanyalar düzenleyebilir. Ortaklık halinde olduğu işletmelerde döngüsel 
ekonomi sürecini benimseyen iş modellerine geçmeyi politika olarak belirle-
yebilir. Ayrıca, ihraç ettikleri yeşil finans ürünlerinin tanıtımlarını yapılması 
önerilmektedir.
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The Relationship between Takaful and Participation Banking and 
Economic Growth in Turkey 

Abstract
Takaful is derived from Arabic word al-kafala, which means surety, mu-

tual guarantee, to be a surety interchangeably. Takaful, which is expressed in 
various concepts such as participation insurance or teavun insurance in the 
literature, is an alternative insurance system providing assistance and solida-
rity among participants against possible risks. In this system, a company is 
usually established by a participation bank for profit, creating a group of par-
ticipants consisting of insurers. Participants pay insurance premiums in exc-
hange for their contract. The insurance company, in principle, acts as a proxy 
on behalf of the participants and organizes insurance transactions. Takaful 
insurance system is implemented in four ways: mudarebe model, foundation 
model, power of attorney model and hybrid (mixed) model.

Takaful, which is one of the participation finance products and is based 
on the principle of assistance, is gradually increasing its significance and awa-
reness in both the world and Turkish financial sector. For the first time in the 
world, it began to be implemented in Sudan in 1979 and in Turkey in 2009, 
while the legal regulation made in 2017 allowed insurance companies to pro-
vide insurance services with window takaful. The total size of takaful’s assets 
in the world reached 51 trillion US dollars in 2019, and during the same pe-
riod, Turkey rose to position of the fastest growing country in global takaful 
market. Currently, there are a total of 353 participation insurance companies 
in 47 countries, including 116 semi-takaful company windows in the world, 
while in Turkey participation insurance services are offered with 4 full-fled-
ged takaful companies and 8 windows. In this context, while global takaful 
asset size is expected to increase to 65 trillion US dollars in 2024, investigation 
of takaful’s role in Turkish participation banking sector and economic growth 
demonstrates significance of the study. In addition, it is noteworthy that the-
oretical studies on takaful have been carried out, but empirical studies exa-
mining the effect of takaful on participation banking and economic growth 
remain limited when scientific researches in the literature are examined.

In the light of the above information, the study aims to put forward long-
term relationship between takaful financing product and participation ban-
king and economic growth in Turkey. For this purpose, 3 research models 
have been established. In the models, net profit for the period and net ope-
rating profit variables have been used from the size of takaful assets of parti-
cipation banking sector and financial performance indicators. Gross Domes-
tic Product (GDP) variable is also taken into account to represent economic 
growth. In addition, the total asset size of participation banking sector and 
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inflation rate are included in the model as control variables. Data for a total of 
40 quarter periods between 2010(Q1) and 2019(Q4) for variables in research 
models have been analyzed by ARDL bound testing, one of the economet-
ric analysis methods. First in the empirical study, quarter-period time series 
are seasonally adjusted and their natural logarithms are taken. Afterwards, 
analysis assumptions are tested by performing stability of the series.

As a result of ARDL bound testing, it is determined that takaful and indi-
cators of participation banking sector and economic growth are co-integrated. 
In other words, takaful and net operating profit, period net income and GDP 
balance together in the long run and move in the same direction statistically. 
The findings obtained indicate that takaful financing product contributes to 
participation banking sector and economic growth. Within this framework, 
an important source of financing can be created in economic growth of the 
country with investment policies that shall make participation insurance sys-
tem more widespread both by financial sector and real sector, and at the same 
time, more market share can be obtained for takaful. As a consequence, Tur-
key will be able to compete more with leading countries in global takaful 
market such as Saudi Arabia, Iran and Malaysia, as well as increase the awa-
reness of type of participation insurance based on assistance in the banking 
and insurance sector.

Keywords: Participation Finance, Turkey, Participation Banking, Takaful, 
Economic Growth, ARDL Bound Testing.

Türkiye’de Tekâfül ile Katılım Bankacılığı ve Ekonomik Büyüme 
İlişkisi

Öz
Tekâfül, Arapça’da kefalet, karşılıklı garanti vermek, birbirinin yerine ke-

fil olmak anlamına gelen kefele fiilinden türetilmiştir. Alan yazında, katılım 
sigorta veya teavün sigortacılığı gibi çeşitli kavramlarla ifade edilen tekâfül, 
muhtemel rizikolara karşı katılımcılar arasında yardım ve dayanışmayı sağ-
layan alternatif bir sigorta sistemidir. Bu sistemde, çoğunlukla bir katılım 
bankası tarafından kâr amacıyla bir şirket kurularak, sigorta yaptıranlardan 
oluşan bir katılımcı grubu oluşturulur.  Katılımcılar, yaptıkları sözleşme kar-
şılığında sigorta primlerini öderler. Sigorta şirketi, katılımcılar adına ilke ola-
rak vekil görevini üstlenir ve sigorta işlemlerini organize eder. Tekâfül sigorta 
sistemi; mudarebe modeli, vakıf modeli, vekâlet modeli ve hibrit (karma) mo-
del olarak dört şekilde uygulanmaktadır. 

Katılım finans ürünlerinden biri olan ve yardımlaşma ilkesini esas alan 
tekâfülün hem dünya hem de Türkiye finans sektöründeki önemi ve bili-
nirliliği her geçen gün artmaktadır. Dünyada ilk kez 1979 yılında Sudan’da, 
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Türkiye’de ise 2009’da uygulanmaya başlamıştır. 2017’de yapılan yasal dü-
zenlemeyle ise sigorta şirketlerinin de tekâfül penceresi ile sigorta hizmeti 
vermesine imkân sağlanmıştır. Tekâfülün dünyadaki toplam varlık büyüklü-
ğü 2019’da 51 trilyon Amerikan dolarına ulaşmış ve aynı dönemde Türkiye, 
küresel tekâfül piyasasında en hızlı büyüyen ülke konumuna yükselmiştir. 
Mevcut durumda, dünyada 116 adet yarı tekâfül şirketi penceresi olmak üze-
re 47 ülkede toplam 353 adet katılım sigorta hizmeti veren şirket bulunurken, 
Türkiye’de ise 4 adet tam teşekküllü tekâfül şirketi ve 8 adet pencere ile ka-
tılım sigorta hizmeti sunulmaktadır.  Bu bağlamda, 2024’te küresel tekâfül 
varlık büyüklüğünün 65 trilyon Amerikan dolarına yükselmesinin beklendiği 
bir ortamda tekâfülün, Türkiye katılım bankacılığı sektörü ve ekonomik bü-
yüme üzerindeki rolünün araştırılması çalışma konusunun önemini göster-
mektedir. Ayrıca alan yazındaki bilimsel araştırmalar incelendiğinde, tekâfül 
ile ilgili teorik çalışmaların yapıldığı ancak katılım bankacılığı ve ekonomik 
büyüme üzerinde, tekâfülün etkisini inceleyen ampirik çalışmaların kısıtlı 
kaldığı dikkat çekmektedir. 

Yukarıdaki bilgiler ışığında çalışmada, Türkiye’de tekâfül finansman 
ürünü ile katılım bankacılığı ve ekonomik büyüme arasındaki uzun dönem 
ilişkinin ortaya konulması amaçlanmaktadır. Bu amaç doğrultusunda, 3 adet 
araştırma modeli kurulmuştur. Modellerde, katılım bankacılığı sektörünün 
tekâfül varlıkları büyüklüğü ile finansal performans göstergelerinden dönem 
net kârı ve net faaliyet kârı değişkenleri kullanılmıştır. Ekonomik büyümeyi 
temsilen de Gayri Safi Yurt İçi Hasıla (GSYİH) değişkeni dikkate alınmıştır. 
Ayrıca, katılım bankacılığı sektörünün toplam aktif büyüklüğü ile enflasyon 
oranı, kontrol değişkenleri olarak modele dahil edilmiştir. Araştırma model-
lerindeki değişkenlere ait 2010(Q1) ile 2019(Q4) arasındaki toplam 40 çeyrek 
dönem veriler, ekonometrik analiz yöntemlerinden ARDL sınır testi ile analiz 
edilmiştir. Ampirik çalışmada ilk olarak, çeyrek dönem zaman serileri mev-
simsellik etkisinden arındırılmış ve doğal logaritmaları alınmıştır. Daha son-
ra, serilerin durağanlık sınaması yapılarak analiz varsayımları test edilmiştir. 

ARDL sınır testi sonucunda, tekâfül ile katılım bankacılığı sektörü ve 
ekonomik büyüme göstergelerinin eş bütünleşik olduğu tespit edilmiştir. 
Başka bir deyişle, tekâfül ile net faaliyet kârı, dönem net kârı ve GSYİH uzun 
dönemde birlikte dengeye gelerek istatistiksel olarak aynı yönde hareket et-
mektedir. Elde edilen bulgular, tekâfül finansman ürününün katılım banka-
cılığı sektörüne ve ekonomik büyümeye katkı sağladığını göstermektedir. Bu 
çerçevede, gerek finans sektörünce gerekse de reel sektörce katılım sigorta 
sistemini daha yaygın hale getirecek yatırım politikaları ile ülkenin ekonomik 
büyümesinde önemli bir finansman kaynağı oluşturulabilir, aynı zamanda 
tekâfül için daha fazla pazar payı temin edilebilir. Böylece Türkiye, hem küre-
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sel tekâfül piyasasında önde gelen Suudi Arabistan, İran ve Malezya gibi ül-
kelerle daha fazla rekabet edebilir konuma gelebilecek hem de bankacılık ve 
sigortacılık sektöründe yardımlaşma esasına dayalı katılım sigorta türünün 
bilinirliliğini arttırabilecektir.

Anahtar Kelimeler: Katılım Finans, Türkiye, Katılım Bankacılığı, Tekâ-
fül, Ekonomik Büyüme, ARDL Sınır Testi.
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Giriş
21. yy. dünyasında birçok birey ve kurum için önemi her geçen gün ar-

tan sigorta, ülkelerin ekonomik büyümesinde katkı sağlayabilecek faktörlerin 
başında gelmektedir. Sigorta, bireylerin veya kurumların ekonomik açıdan 
güven ortamını tesis ederek muhtemel risk düzeyini azaltıp, girişimciliği teş-
vik etmektedir. Bu çerçevede sigorta kavramı, gerek mal varlıklarını gerekse 
de can güvenliğini tehdit eden muhtemel rizikolara yönelik esaslı bir güven 
ve emniyet oluşturma sözleşmesi olarak tanımlanmaktadır.1 Türk Ticaret Ka-
nunu (TTK)’na göre sigorta sözleşmesi: “Sigortacının bir prim karşılığında, 
kişinin para ile ölçülebilir bir menfaatini zarara uğratan tehlikenin, rizikonun 
meydana gelmesi halinde bunu tazmin etmeyi ya da bir veya birkaç kişinin 
hayat süreleri sebebiyle ya da hayatlarında gerçekleşen bazı olaylar dolayısıy-
la bir para ödemeyi veya diğer edimlerde bulunmayı yükümlendiği sözleş-
medir.” şeklinde ifade edilmektedir.2 

Dünyada sigortacılığın tarihi incelendiğinde, sigorta faaliyetlerine ben-
zer örneğin ilk defa M.Ö. 4500 yıllarında Mısır’da olduğu görülmektedir. 
Mısır’da bazı esnaf gruplarının aralarında bir sandık oluşturarak, içlerinden 
vefat edenlerin ailelerine bu sandıktan yardım ettikleri görülmektedir.3 Öte 
yandan, M.Ö. 2250 yıllarında Babil İmparatorluğu’ndaki uygulamaların esas 
mantığı ile bugünkü modern anlamda sigortacılık uygulaması büyük oranda 
örtüşmektedir.4 Söz konusu yıllarda Babil’de kervan tüccarlarına borç para 
veren sermayedarların, kervanların soyguna uğraması durumunda borçlarını 
sildikleri, buna karşın borcu tüccarlardan geri aldıklarında da riskin karşılığı 
olarak ana borç üzerinden bir miktar para aldıkları bilinmektedir. Bu durum 
ilerleyen süreçte, Babil kralı Hammurabi tarafından yasalaştırılmıştır. Ham-
murabi kanunlarında, kervanların zararının diğer kervanlar arasında payla-
şılması öngörülmektedir.5

Müslüman toplumların, uygulamada sigorta sistemine bakışının mesafe-
li olduğu bilinmektedir. Bunun sebepleri arasında “riskin azaltılması” faktö-
rünün İslam hukukuna uygun olmadığı ve içinde bulunduğumuz toplumlar-
da, batı medeniyetinde çok sık görülmeyen, yardımlaşma olgusunu içermesi 
yönünde oluşan genel kabulden kaynaklandığı ifade edilmektedir. Ancak 

1  Atila Yanpar, İslami Finans İlkeler, Araçlar ve Kurumlar (İstanbul: Scala Yayıncılık, 2015), 254.
2  Türk Ticaret Kanunu (TTK), Resmi Gazete 27846 (13 Ocak 2011), Kanun No. 6102, md. 1401/1.
3  Murat Özbolat, Temel Sigortacılık (Ankara: Seçkin Yayıncılık, 2006), 32.
4  Kadir Murat Altıntaş, “Katılım Bankacılığı Çerçevesinde Alternatif Bir Sigorta Sistemi: Tekâ-

fül Sigorta Sisteminin Türkiye’de Uygulanabilirliği”, Bolu Abant İzzet Baysal Üniversitesi Sosyal 
Bilimler Enstitüsü Dergisi 6/2 (Haziran 2016), 122.

5  Hasan Hacak-Yunus Emre Gürbüz, “İslami Finansta Sigorta ve Katılım Sigortası (Tekâfül)”, 
Yaşayan ve Gelişen Katılım Bankacılığı, ed. Şakir Görmüş-R. Ahmet Albayrak (İstanbul: TKBB Yayın-
ları, 2019), 302.
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zaman içinde Müslüman toplumlardaki ekonomik değişim ve dönüşüm sevi-
yesi, günlük yaşamın ve ticaretin neticesinde ortaya çıkabilecek risk faktörleri 
klasik yardımlaşma mekanizmaları ile giderilemeyecek boyutlara ulaşmıştır. 
Bu durum, Müslüman toplumlar açısından sigortanın bir ihtiyaç olduğunu 
ortaya çıkarmıştır.6

İslam dinî, insanların sosyal güvenliğini tahsis etmek için gelirlerin bir 
kısmının yoksul ve savunmasızlara dağıtılması amacıyla fakirlik ve eşitsiz-
lik üzerinde doğrudan etkisi olan zekât, beytülmal ve vakıf faaliyetlerinde 
bulunmak gibi bir dizi kurumsal çerçeve oluşturmuştur. Bu doğrultuda, bir-
birine yardım etme düşüncesini gerçekleştirme amacıyla Müslüman âlimler, 
kendi yetenekleri ve potansiyellerine göre sosyal güvenlik sistemi içinde yer 
almaları hususunda teşvik etmektedir.7 Bu bilgiler ışığında, katılım finans 
sisteminde yer alan tekâfül sigortacılığı uygulamasına teorik olarak değinil-
mesi yerinde olacaktır.

1. Teorik Çerçeve: Tekâfül (İslami Sigortacılık, Katılım Sigor-
tacılığı)

İslam ülkelerinde, 1970’li yılların sonlarından itibaren yardımlaşma si-
gortası olduğu ileri sürülen sigorta işletmeleriyle ilgili girişimlerde bulunul-
maya başlanmıştır. Bu vesile ile tekâfül veya İslami sigorta ismini taşıyan 
alternatif sigortacılık8 türü, İslam dünyasında giderek yaygın hale gelmiştir. 
Yardımlaşma temelli olarak kurgulanan ve tekâfül olarak bilinen katılım si-
gortacılığının uygulamadaki yaygınlığı bakımından her ne kadar körfez ül-
keleri başı çekse de dünyada ilk örneği 1979 yılında Sudan’da görülmüştür. 
Bu örneğin ardından Malezya’da 1984’te tekâfül yasası çıkarılmış ve 1985’te 
“Syarikat Takaful Malaysia” adındaki şirket tekâfül sigortacılığı faaliyetine 
başlamıştır.9 Bu şirket, tekâfülün günümüzdeki uygulanış şeklini başlatan asıl 
girişim olarak da görülmektedir. Günümüzde Türkiye’nin dışında Hollanda, 
İngiltere, İsveç ve Lüksemburg gibi ülkelerde de tekâfül şirketleri faaliyet gös-
termektedir. Tekâfülün faizsiz bankacılık sisteminde finansman ürünü olarak 
yer alması düşüncesi, ilk olarak 1981’de Almanya’da gerçekleştirilen “İslam 
Bankaları ve Ekonomik İşbirliği Uluslararası Stratejileri Sempozyumu’nda” 
gündeme gelmiştir.10

6  Yanpar, İslami Finans İlkeler, Araçlar ve Kurumlar, 257.
7  Kamaruddin Sharif - Wang Yong Bao, “İslami Finansta Sosyal Güvenlik Ağları ile Sosyal Sigorta-

nın Teorisi ve Araçları: Tekâfül ve Te’min”, Ekonomik Gelişim ve İslami Finans, ed. Zamir İkbal-Abbas 
Mirakhor (İstanbul: Borsa İstanbul Yayınları, 2014), 260.

8  Noureddine Krichene, Islamic Capital Markets Theory and Practice (Singapore: John Wiley&Sons, 
2013), 637.

9  Obiyathulla Ismath Bacha - Daud Vicary Abdullah, “Malaysia’s Islamic Capital Markets A 
Case Study”, Islamic Capital Markets and Products Managing Capital and Liquidity Requirements 
Under Basel II, ed. Simon Archer-Rifaat Ahmed Abdel Karim (United Kingdom: John Wiley&Sons, 
2018), 244.

10  Hacak - Gürbüz, “İslami Finansta Sigorta ve Katılım Sigortası (Tekâfül)”, 309.
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Tekâfül, sosyal güvenlik alanında kullanılan Arapça kökenli bir kavram-
dır.11 Kelime olarak sağlamak, desteklemek, garanti vermek ve harcamak ma-
nasına gelen kefele fiiline dayanmaktadır.12 Faizsiz Finans Kuruluşları Muha-
sebe ve Denetleme Kurumu (AAOIFI) tarafından hazırlanan 26’nolu faizsiz 
finans standardına göre tekâfül: “Belirli rizikolara maruz kalan şahısların, bu 
rizikoların gerçekleşmesiyle ortaya çıkacak zararların telafisi üzerindeki an-
laşmalardır.” şeklinde tanımlanmaktadır.13 Öte yandan tekâfül, iki veya daha 
fazla insan arasında her an için meydana gelen davranışları, birbirlerini des-
teklemesi, karşılıklı sevgi ve dayanışmayı ifade etmektedir. 

Kur’an, dayanışmayı vurgulamak için inananlara şöyle buyurmaktadır: 14

“İyilik ve takva (Allah’a karşı gelmekten kaçınma) üzere 
yardımlaşın. Ama günah ve düşmanlık üzere yardımlaş-
mayın. Allah’a karşı gelmekten sakının. Çünkü Allah’ın 
cezası çok şiddetlidir.” (Maide, 5/2)

Tekâfül sistemini daha iyi anlayabilmek için temelde yatan ilkelerin belir-
tilmesi faydalı olacaktır. Bu ilkeler şu şekildedir.15

1. Yardımlaşma esasına dayalı olması,

2. Sermayedar ve sigortalılardan elde edilen primlerin, faiz dışında-
ki finansman araçları ile değerlendirilmesi,

3. Sigorta güvencesi verilen konularda, gayri ahlaki veya meşru gö-
rülmeyen iktisadi kıymetler için seçici davranılması.

Katılım finansın esasları içinde başta gelen faiz (riba), kumar (meysir) ve 
belirsizlik (garar) yasaklarının16 konvansiyonel sigorta sistemi içinde var ol-
duğuna dair görüşler nedeniyle tekâfül sisteminin farklı bir yapıda kurgulan-
ması gerekliliği ortaya çıkmaktadır. Bu nedenle, tekâfülün risk paylaşımı ve 
yardımlaşma temelleri üzerine kurulması önem arz etmektedir. Uygulama-
daki tekâfül modellerine geçmeden önce katılım finans sistemi ürünü tekâfül 
ile konvansiyonel finans sistemi ürünü olan klasik sigorta, karşılaştırmalı ola-
rak Tablo 1’de ifade edilmiştir.17

11  Obiyathulla Ismath Bacha - Abbas Mirakhor, Islamic Capital Markets A Comparative Approach 
(Singapore: John Wiley&Sons, 2013), 71.

12  Hossein Askari vd., Introduction to Islamic Economics (Singapore: John Wiley&Sons, 2015), 210.
13  Türkiye Katılım Bankaları Birliği (TKBB), “Faizsiz Finans Standartları” (Erişim 12 Şubat 

2021).
14  Sharif - Bao, “İslami Finansta Sosyal Güvenlik Ağları ile Sosyal Sigortanın Teorisi ve Araçları: 

Tekâfül ve Te’min”, 270.
15  Mustafa Yurttadur - İshak Yıldız, Faizsiz Finans (İstanbul: Beta Yayıncılık, 2017), 29.
16  Mohammed Khan. “Takaful vs. Conventional Insurance”, Islamic Finance: A Guide for Interna-

tional Business and Investment, ed. Habiba Anwar (United Kingdom: GMB Yayınları, 2008), 140.
17  Hakan Aslan - Muhammed Emin Durmuş, “İslami Sigortacılık (Tekâfül): Yöneticilerin Pers-

pektifinden Türkiye Uygulaması”, Islamic Finance: Sukuk and Takaful, ed. Mehmet Asutay vd. 
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Tablo 1: Tekâfül Sigortası ile Konvansiyonel Sigortanın Karşılaştırılması

(Sakarya: Beşiz Yayıncılık, 2015), 20.
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Uygulamada tekâfül sistemi, mudarebeye dayalı tekâfül, vekâlete dayalı 
tekâfül, vakfa dayalı tekâfül ve hibrit (mudarebe ve vekâlet) tekâfül olmak 
üzere dört model olarak karşımıza çıkmaktadır.18 Bu modellerin açıklamaları 
şu şekilde özetlenebilir.19

1. Mudarebe Modeli: Bu modelde, taraflardan biri emeğini, diğeri ise 
sermayesini ortaya koyar. Hesaplama sonucunda bu sistemde bir 
paylaşım oranı tespit edilir ve girişimci, tasarruflarının nasıl ve ne 
tür araçlarla değerlendirileceğini yatırımcının emeğine bırakır.

2. Vekâlet Modeli: Operatör şirket, birikimlerden oluşan havuzu iş-
letmeye başlatmadan önce belirli bir tutarı kendine komisyon kap-
samında almaktadır. Buna vekâlet ücreti denir. Bu model daha çok 
Arap ülkelerinde kullanılmaktadır. Modelin temel prensibi, şirketin 
poliçe yaptıranın vekili gibi hareket etmesidir. 

3. Vakıf Modeli: Buradaki sistem vekâlete dayalı tekâfül modeline ben-
zemektedir. Diğer bir ifade ile sistemin içinde bir vakıf kurumu söz 
konusudur. Uygulamada daha çok Pakistan ve Güney Afrika ülke-
lerinde rastlanmaktadır. Bu modeli diğer iki modelden ayıran temel 
unsur, katılımcıların tekâfül fonu ve vakıf kurumu üzerinde herhan-
gi bir sahipliğinin bulunmamasıdır.

4. Hibrit Model: Bileşik model olarak da ifade edilen bu model, vekâlet 
modeli ile mudarebe modelinin karması şeklinde olup, körfez ülke-
leri ve Malezya ön planda yer almaktadır.

Dünyada tekâfül sigortacılığının uygulamadaki durumunu nicelik ola-
rak değerlendirmek gerekirse, 2012-2019 yılları arasındaki dokuz yıllık dö-
nemde dünyadaki tekâfül varlıklarının toplam büyüklüğü tutar cinsinden 
Şekil 1’de gösterilmiştir.20

18  Mervyn K. Lewis, “The Evolution of Takaful Products”, Islamic Capital Markets Products and 
Strategies, ed. Kabir Hassan - Michael Mahlknecht (United Kingdom: John Wiley&Sons, 2011), 190.

19  Abul Hassan - Sabur Mollah, Islamic Finance Ethical Underpinnings, Products, and Institutions 
(United Kingdom: Palgrave Macmillan, 2018), 197.

20  Islamic Corporation for the Development of the Private Sector (ICD), “Islamic Finance Deve-
lopment Report 2020” (Erişim 01 Mart 2021).
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Şekil 1: Küresel Tekâfül Varlık Büyüklüğü 

Küresel tekâfül varlıkları 2019 yılında, bir önceki yıla göre %10 düzeyin-
de artarak 51 milyar Amerikan dolarına yükselmiştir. Özellikle 2012-2019 yıl-
ları arasındaki dönemler incelendiğinde, toplam varlık büyüklüğünde genel 
olarak artan bir trend görülmektedir. Ayrıca, 2024’de tekâfül varlık büyüklü-
ğünün 65 milyar Amerikan dolarına yükseleceği beklenmektedir. 

Küresel tekâfül piyasasında önde gelen ülkeler, Şekil 2’de gösterilmiştir. 
Buna göre, 2019 yılında Suudi Arabistan, 17 milyar Amerikan doları varlık 
büyüklüğü ile tekâfül piyasasında lider konumdadır. Aynı piyasada 14 mil-
yar Amerikan doları tekâfül varlık büyüklüğü ile İran ikinci, 10 milyar Ame-
rikan doları ile Malezya üçüncü sırada yer almaktadır. Suudi Arabistan, İran 
ve Malezya toplam tekâfül piyasasının yaklaşık %80 payına sahiptir. Türkiye 
2019’da küresel tekâfül piyasasında en hızlı büyüyen ülke konumundadır.21 
Aynı dönemde Türkiye’de, tekâfül varlık büyüklüğü 1 milyar Amerikan do-
ları seviyesindedir.

Şekil 2: Tekâfül Sigortacılığında Önde Gelen Ülkeler

21  ICD, “Islamic Finance Development Report 2020”.
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İslami Finans Gelişim Raporuna göre,22 küresel tekâfül piyasasındaki 
şirketlere genel olarak bakıldığında, 2019’da toplam 353 şirket faaliyet gös-
termektedir. Bu şirketlerden 222’si tam teşekküllü tekâfül şirketi, 88’i tekâfül 
penceresi, 15’i retekâfül (reasürans) ve kalan 28’i ise retekâfül penceredir.23 
Aynı dönemde ülkelerin ekonomik büyüme göstergelerinin başında gelen 
GSYİH24 içinde, tekâfül varlıklarının payı değerlendirildiğinde, %112 ile Bru-
nei ilk sırada yer alırken, %0.95 ile İran ikinci, %0.93 ile Katar üçüncü, %0.87 
ile Suudi Arabistan dördüncü ve son olarak %0.54 ile Bahreyn beşinci sırada 
yer almaktadır. Söz konusu ülkelerde, GSYİH içinde tekâfül varlıklarının pa-
yının diğer ülkelere göre daha fazla olduğu görülmektedir.

Buraya kadar olan kısımda tekâfül sigortacılığı teorik olarak ele alınmış-
tır. Tekâfülün uygulama alanında önemli bir yere sahip olan katılım banka-
cılığı türü ve tekâfül sigortacılığının mevcut durumuna değinilmesi yerinde 
olacaktır.

2. Türkiye’de Katılım Bankacılığı ve Tekâfül Sigortacılığının 
Mevcut Durumu
Türkiye’de ilk olarak Özel Finans Kurumları adı ile 1983 yılında faali-

yetlerine başlayan katılım bankaları, bankacılık işlemlerindeki finansman 
sağlama yöntemleri ile diğer bankalardan ayrılmaktadır. Bu çerçevede, ka-
tılım bankacılığı sistemi ile ilgili yasal düzenlemelerin yapılması sürecinde, 
19.12.1983 tarih ve 83/7506 sayılı kararname ile faizsizlik prensibi temelinde 
Özel Finans Kurumlarının kurulmasına onay verilmiştir. Ardından 19.12.1999 
tarihli Resmi Gazete’de yayımlanan 4389 ve 4491 sayılı kanun ile Özel Finans 
Kurumları, Bankacılık Kanunu’na dahil edilmiştir. Diğer bir ifade ile Özel 
Finans Kurumları söz konusu düzenleme ile banka statüsü almışlardır. Bu 
gelişmelerin ardından, 19.10.2005 tarihinde kabul edilen 5411 numaralı Ban-
kacılık Kanunu’nun 1.11.2005 tarih ve 25983 sayılı nüshasında Özel Finans 
Kurumu ismi, Katılım Bankası olarak değiştirilmiştir.25

Katılım bankacılığı, faizsizlik esasına göre çalışan ve bu kapsamda ban-
kacılık işlemlerini gerçekleştiren bir bankacılık faaliyet türüdür. Ayrıca ka-
tılım bankaları, kâr ve zarara katılma temeline göre fon toplayarak ticaret, 
ortaklık ve finansal kiralama gibi yöntemlerle fon kullandırma hizmeti ver-
mektedir. Bu bağlamda, katılım bankalarının temel özelliği, tüm bankacılık 
işlemlerini faizsizlik prensibine göre sunmalarıdır. Bu özelliğin haricinde, aşı-
22  ICD, “Islamic Finance Development Report 2020”.
23  Islamic Financial Services Board (IFSB), “Islamic Financial Services Industry Stability Re-

port 2020” (01 Şubat 2021).
24  Amna Sohail Rawat-Syed Kumail Mehdi, “The Impact of Islamic Banks and Takaful Com-

panies on Economic Growth: A Case of Pakistan”, Journal of Finance &Economics Research 2/2 
(2017), 135.

25  Yurttadur - Yıldız, Faizsiz Finans, 35.
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rı risk, spekülasyon yasağı ve belirsizlik yasağı, finansmanın mutlaka bir mal 
ya da hizmet karşılığında sağlanması gibi temel prensipler söz konusudur.26

2005 yılı sonrasında katılım bankalarının hukuki statü sorununun çözül-
mesinin ardından şube ve personel sayılarında önemli artışlar yaşanmıştır. 
2015 yılından itibaren kamu katılım bankalarının da sisteme girmesi ve ye-
tişmiş insan gücü ile birlikte katılım bankacılığı sektöründe istikrarlı büyüme 
süreci hız kazanmıştır.27 Aralık 2020 itibarı ile Türkiye’de Kuveyt Türk, Ziraat 
Katılım, Türkiye Finans, Vakıf Katılım, Albaraka Türk ve Emlak Katılım ban-
kası olmak üzere toplam 6 adet katılım bankası faaliyet göstermektedir. Aynı 
dönemde, katılım bankalarının varlık büyüklüğü 400 milyar ₺’yi aşmış du-
rumda olup, toplam bankacılık sektörü içindeki payı ise %7.2 düzeyindedir.28 
Bu oranın 2025 yılında, %15 seviyesine yükseltilmesi hedeflenmektedir.29

Katılım bankacılığı uygulamasının Türkiye finans piyasasına kazandırdı-
ğı ürünler şu şekilde sıralanabilir.

1. Murabaha (Finansal Alım-Satım)

2. Mudarebe (Emek-Sermaye Ortaklığı)

3. Müşareke (Kar-Zarar Ortaklığı)

4. Selem (Peşin Para, Veresiye Mal Satışı)

5. İstisna (Eser Sözleşmesi)

6. Faizsiz BES ve Sukuk (Kira Sertifikası)

7. Katılım Endeksleri ve Katılım Endekslerine Dayalı Borsa Yatırım Fonları

8. Yatırım Vekâleti

9. Tekâfül (Katılım Sigortası)

Faizsiz finansman ürünleri arasındaki bilinirliği ve önemi her geçen gün 
artan ve alan yazında tekâfül olarak bilinen katılım sigortacılığının Türkiye’de 
uygulanması 2009 yılında başlamıştır. 11 yıllık bir geçmişe sahip olan katılım 
sigortacılığı sektöründe 2019 yılı itibarı ile toplamda 12 şirket faaliyet göster-
mektedir. Bu şirketlerin 7’si hayat dışı, 5’i hayat-emeklilik branşlarında si-
gorta işlemlerini gerçekleştirmektedir. Ayrıca, 12 şirketten 4’ü tam teşekküllü 
tekâfül olarak hizmet verirken, kalan 8 şirket ise 2017’de yapılan yasal düzen-

26  Türkiye Katılım Bankaları Birliği (TKBB), “Katılım Bankaları 2019” (Erişim 25 Ocak 2021).
27  Mustafa Canbaz, Katılım Bankacılığı (İstanbul: Beta Yayıncılık, 2016), 206.
28  Bankacılık Düzenleme ve Denetleme Kurumu (BDDK), “Türk Bankacılık Temel Göstergeleri 

Aralık 2020”, (Erişim 02 Mart 2021).
29  Türkiye Katılım Bankaları Birliği (TKBB), “Türkiye Katılım Bankacılığı Strateji Belgesi 2015-

2025” (Erişim 20 Ocak 2021).
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lemeyle birlikte konvansiyonel sigortacılık şirketleri içinde “pencere usülü” 
ile tekâfül hizmeti sunmaktadır. 2019 yılsonu itibarı ile Türkiye’de katılım si-
gortacılığı toplam prim üretimi yaklaşık 3.4 milyar ₺ olarak gerçekleşmiştir.30 
Aralık 2020 itibarı ile bu rakam 4.2 milyar ₺’ye yükselmiştir. Aynı dönemde 
tekâfülün, toplam sigorta sektörü içindeki payı ise %5 düzeyindedir.31 

Yukarıda ifade edilen tüm bilgiler çerçevesinde bu çalışmanın temel ama-
cı; faizsiz finansman ürünlerinden tekâfülün, katılım bankacılığı sektörünün 
kârlılığı ve ekonomik büyüme üzerindeki muhtemel etkisini araştırmaktadır. 
Bu amaç doğrultusunda, çalışmada aşağıda ifade edilen temel araştırma so-
rularının cevabı aranmaktadır.

1. Tekâfül, katılım bankacılığı sektörü kârlılığını kısa dönemde etki-
lemekte midir?

2. Tekâfül, katılım bankacılığı sektörü kârlılığını uzun dönemde et-
kilemekte midir?

3. Tekâfül, ekonomik büyümeyi kısa dönemde etkilemekte midir?

4. Tekâfül, ekonomik büyümeyi uzun dönemde etkilemekte midir?

Literatürde konu ile ilgili yabancı çalışmalar incelendiğinde, faizsiz ban-
kacılık uygulamasının ekonomik büyüme üzerindeki etkisinin incelendiği 
çeşitli çalışmalar32 mevcuttur. Söz konusu çalışmaların sonuçlarına bakıldı-
ğında, faizsiz bankacılık sisteminin ülkelerin ekonomik büyümesine katkı 
sağladığı görülmektedir. Öte yandan tekâfül ve konvansiyonel sigorta sek-
törünün ekonomik büyüme üzerindeki etkisini araştıran yabancı çalışmalar33 

30  Türkiye Sigorta Birliği (TSB), “Sektör Raporu 2019” (Erişim 26 Ocak 2021).
31  Tekaful.net, “2020 Aralık Sonu Katılım İstatistikleri” (Erişim 02 Mart 2021).
32  bk. Shabri Abd. Majid, “Does Financial Development Matter for Economic Growth in Malay-

sia”, Journal of Economic Cooperation 29/1 (2008), 61-82; M. Kabir Hassan vd., “Financial Develop-
ment and Economic Growth: New Evidence from Panel Data”, The Quarterly Review of Economics 
and Finance 51/1 (2011), 88-104; Muhamad Abduh vd., “A Study on Finance-Growth Nexus in Dual 
Financial System Countries: Evidence from Bahrain”, World Applied Sciences Journal 20/8 (2012), 
1166-1174; Muhamad Abduh - Nazreen T. Chowdhury, “Does Islamic Banking Matter for Economic 
Growth in Bangladesh?”, Journal of Islamic Economics, Banking and Finance 8/3 (2012), 104-113; M. 
Shabri Abd. Majid - Salina H. Kassim, “Assessing the Contribution of Islamic Finance to Economic 
Growth Empirical Evidence from Malaysia”, Journal of Islamic Accounting and Business Research 6/2 
(2015), 292-310.

33  bk. Marco Arena, “Does Insurance Market Activity Promote Economic Growth? A Cross-
Country Study for Industrialized and Developing Countries”, The Journal of Risk and Insurance 
75/4 (2008), 921-946; Peter Haiss - Kjell Sümegi, “The Relationship between Insurance and Economic 
Growth in Europe: A Theoretical and Empirical Analysis”, Empirica 35 (2008), 405-431; Jordan Kjo-
sevski, “Impact of Insurance on Economic Growth: The Case of Republic of Macedonia”, European 
Journal of Business and Economics 4 (2011), 34-39; Pei-Fen Chen vd., “How Does the Development of 
the Life Insurance Market Affect Economic Growth? Some International Evidence”, Journal of Inter-
national Development 24 (2012), 865-893; Jaba Phutkaradze, “Impact of Insurance Market on Econo-
mic Growth in Post-Transition Countries”, International Journal of Management and Economics 44 
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değerlendirildiğinde, sigorta sektörü ile ekonomik büyüme arasında pozitif 
yönde ilişkiye rastlanmaktadır. Diğer bir ifade ile sigorta sektörünün büyü-
mesi, ekonomik büyümeye katkı sağlamaktadır. Yerli literatüre bakıldığında 
ise tekâfül konusundaki kısıtlı çalışmalarla34 birlikte, yapılan araştırmaların 
daha çok tekâfül modeli türleri ve vaka analizi üzerinde odaklandığı görül-
mektedir. Bu nedenle, tekâfülün özellikle katılım bankacılığı sektörü kârlılığı 
ve ekonomik büyüme üzerindeki etkisinin incelenmemiş olması literatürdeki 
boşluk olarak değerlendirilmektedir.

Yapılan çalışmalar35 genel olarak değerlendirildiğinde, özellikle Türkiye 
bağlamında konu ile ilgili çalışmaların kısıtlı kaldığı, bundan dolayı da faizsiz 
bankacılık sisteminde tekâfülün rolünün belirlenmesinin bir ihtiyaç olduğu 
görülmektedir. Diğer taraftan, 2023 yılı büyüme ve kalkınma hedefleri çerçe-
vesinde, tekâfülün ekonomik büyüme üzerindeki olası etkisinin de araştırıl-
ması, hem alanda bir boşluğun doldurulması hem de katılım finans ve eko-
nomik büyüme ile ilgili yapılan hedeflemelere ışık tutması beklenmektedir. 
Ayrıca literatürde, sigortanın fıkhi yönünün ve sistem sorununun tartışıldığı 
bir ortamda, tekâfül finansman ürününün gerek katılım bankacılığı sektörüne 
gerekse de ülkenin ekonomik büyümesine olan muhtemel etkisinin araştırıl-
ması çalışma konusunun önemini ortaya koymaktadır.

(2014), 94-107; Valentina Peleckiene vd., “The Relationship between Insurance and Economic Growth: 
Evidence from the European Union Countries”, Economic Research 32/1 (2019), 1138-1151.

34  bk. Abdurrahman Çalık, Tekâfül Sigorta Sistemi ve Katılım Bankalarında Uygulanabilirliği (Van: 
Yüzüncü Yıl Üniversitesi, Sosyal Bilimler Enstitüsü, Yüksek Lisans Tezi, 2011); Servet Yazıcı, Tekâ-
fül Sigortacılığında Ürün Geliştirme (İstanbul: Marmara Üniversitesi, Bankacılık ve Sigortacılık 
Enstitüsü, Yüksek Lisans Tezi, 2015); Abdullah Onur, Tekâfül Sisteminde Vekalet ve Mudarebe Mo-
delleri (İstanbul: İstanbul Üniversitesi, Sosyal Bilimler Enstitüsü, Yüksek Lisans Tezi, 2016); Haşim 
Özüdoğru, “Katılım Sigortacılığı ve Türkiye’deki Durumu”, Üçüncü Sektör Sosyal Ekonomi 
53/1 (2018), 1-16; Mehmet Ali Aksoy, “Türkiye’de Katılım Sigortacılığı”, Ankara Hacı Bayram Veli 
Üniversitesi Hukuk Fakültesi Dergisi 22/2 (2018), 3-36; Zihni Eren, Türkiye’deki Katılım Sigortacılı-
ğının Gelişiminin Malezya ve Körfez İşbirliği Konseyi Ülkeleri ile Karşılaştırmalı Olarak İncelenmesi 
(İstanbul: İstanbul Ticaret Üniversitesi, Finans Enstitüsü, Yüksek Lisans Tezi, 2018); Yasin Şahin, 
Tekâfül Sigortacılığında Malezya Uygulaması (İstanbul: İstanbul Üniversitesi, Sosyal Bilimler Ensti-
tüsü, Yüksek Lisans Tezi, 2020).

35  bk. Hong Zou - Mike B. Adams, “The Corporate Purchase of Property Insurance: Chinese 
Evidence”, Journal of Financial Intermediation 15 (2006), 165-196; Muhammad Asif vd., “Impact of 
Islamic Investment Trend on Economic Growth A Case Study of Pakistan”, Research Journal of Ma-
nagement Sciences 3/8 (2014), 8-17;  Taiwo Akinlo - Olumuyiwa Tolulope Apanisile, “Relationship 
between Insurance and Economic Growth in Sub-Saharan African: A Panel Data Analysis”, Modern 
Economy 5 (2014), 120-127; Korhan K. Gokmenoglu vd., “The Relationship among International 
Trade, Financial Development and Economic Growth: The Case of Pakistan”, Procedia Economics 
and Finance 25 (2015), 489-496; Ibrahim Muhammad Muye - Ahmad Fahmi Shiekh Hassan, “Does 
Islamic Insurance Development Promote Economic Growth? A Panel Data Analysis”, Procedia Eco-
nomics and Finance 35 (2016), 368-373.
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3. Araştırmanın Metodolojisi
Bu çalışmada, tekâfül finansman ürünü ile katılım bankacılığı kârlılığı ve 

ekonomik büyüme örüntüsündeki kısa ve uzun dönem ilişkisi incelenmek-
tedir. Çalışmanın uygulama kısmında kullanılan veri seti ve değişkenler ile 
analiz yöntemi ve araştırma modeline bu bölüm altında değinilmiştir.

3.1 Araştırmanın Kısıtı, Veri Seti ve Değişkenleri 
Çalışmada; tekâfül, katılım bankacılığı sektörü kârlılık göstergeleri ve 

ekonomik büyüme göstergesine ait 2010(Q1) ile 2019(Q4) arasındaki toplam 
40 çeyrek dönem verileri kullanılmıştır. Araştırmanın, sigorta faaliyeti kap-
samında tekâfül açısından incelenmesi çalışmanın kısıtını oluşturmaktadır. 
Ayrıca veri seti, katılım bankacılığı sektöründe faaliyet gösteren Kuveyt Türk, 
Ziraat Katılım, Türkiye Finans, Vakıf Katılım, Albaraka Türk ve Emlak Katılım 
bankalarına ait verileri kapsamaktadır. Bu çerçevede, uygulamada kullanılan 
değişkenler ve değişkenlerin açıklamaları Tablo 2’de gösterilmiştir. Analizde 
kullanılan değişkenlerden tekâfül, net kâr, net faaliyet kârı ve katılım banka-
cılığı sektörünün toplam aktif büyüklüğü göstergelerine ait veri seti Türkiye 
Katılım Bankaları Birliği veri bankasından, GSYİH ve enflasyon verileri ise 
Türkiye İstatistik Kurumu (TÜİK) veri bankasından erişilmiştir. 

Tablo 2: Analizde Kullanılan Değişkenlere İlişkin Bilgiler
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3.2 Araştırmanın Yöntemi
Bu çalışmada, ekonometrik analiz kapsamında zaman serisi yöntemle-

rinden Otoregresif Dağıtılmış Gecikme Modeli (Auto Regressive Distributed 
Lag) olarak bilinen ARDL sınır testi kullanılmıştır. Alan yazında, değişkenler 
arasındaki uzun dönem ilişkiyi inceleyen zaman serisi yöntemlerine bakıldı-
ğında yaygın olarak, en çok artıkları esas alan Engle-Granger (1987) 36 ve en 
yüksek benzerliği esas alan Johansen-Juselius (1990)37 metodu kullanılmak-
tadır. 

Engle-Granger (1987) tekniğinde, iki değişken arasındaki eşbütünleşme 
ilişkisinin var olup olmadığının belirlenmesi, tahmin edilen uzun dönem 
dengesinden ulaşılan denge sapmasına bağlıdır. Değişkenlerin gecikmeli de-
ğerlerinin dikkate alınmaması bir spesifikasyon hatasına sebep olduğu için 
Phillips-Loretan (1991) tarafından, eşbütünleşme ilişkisinin araştırılmasında 
ARDL modeli önerilmiştir. Bu model aşağıda ifade edilmiştir.38

Yukarıdaki modelde,  denklemine ilave edilmesi gereken gecikme sayı-
ları, Akaike Bilgi Kriteri (AIC), Schwart-Bayesian Kriteri  (SIC) ve LM gibi 
kriterler aracılığıyla belirlenmektedir. Durağan durum uzun dönem denge-
sinde, değişkenlerin tüm zaman dönemleri için aynı değeri alacağı varsayıl-
maktadır.  Başka bir ifade ile Yt = Yt-1 = Yt-2 = …= Yt-k =Y* ve Xt = Xt-1 = Xt-2 = …= 
Xt-k =Y* şeklinde gösterilmektedir. Bu bağlamda, durağanlık durumu uzun 
dönem denge ilişkisi şu şekilde formüle edilmektedir.

36   Robert F. Engle - Clive W. J. Granger, “Co-Integration and Error Correction: Representation, 
Estimate, and Testing”, Econometrica 55/2 (1987), 251-276.

37  Søren Johansen - Katarina Juselius, “Maximum Likelihood Estimation and Inference on Co-
integration with Application to the Demand for Money”, Oxford Bulletin of Economic and Sta-
tistics 52/2 (1990), 169-210.

38  Mustafa Sevüktekin - Mehmet Çınar, Ekonometrik Zaman Serileri Analizi EViews Uygulamalı 
(Bursa: Dora Yayıncılık, 2018), 576.
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Y* denkleminde, uzun dönem çözümün yapılabilmesi için aşağıda veri-
len formülasyon şartının sağlanması gerekmektedir.

Eşbütünleşme vektörü [1 - α* - β*] olarak tanımlanmaktadır. Y*  denklemi 
tahmin edildikten sonra dengeden sapmayı gösteren ἓ* kalıntıları hesaplanır.

Kalıntı hesaplandıktan sonra serilerin durağanlık sınaması yapılacaktır. 
Bu bilgiler çerçevesinde en küçük kareler yöntemine dayanan ARDL sınır tes-
ti yaklaşımı son yıllarda kullanılmaya başlamıştır. Bu yaklaşım; Pesaran ve 
Pesaran (1997), Pesaran vd. (1997), Pesaran ve Smith (1998) tarafından gelişti-
rilmiş bir testtir.39 Bu testin en önemli avantajı, araştırma modelinde bulunan 
parametrelerin I(0) veya I(1) olmasının önemli olmaması ve serilerin hangi 
mertebede durağan olduklarını dikkate almaksızın aralarında, eşbütünleşme 
ilişkisinin olup olmadığının saptanabilmesidir. Analizde, E-Views 10 yazılım 
programından faydalanılmıştır.

3.3 Araştırmanın Modeli
Bu çalışmada temel araştırma sorularından faydalanılarak, katılım ban-

kacılığı sektörü ve ekonomik büyüme göstergeleri aracılığı ile 3 adet araştırma 
modeli kurulmuştur. Modellerin kurulmasında, Rawat ve Mehdi (2017)’nin 
çalışmasından esinlenilmiştir.40 Araştırma modelleri, bağımlı ve bağımsız de-
ğişkenler yardımı ile,

39  Ebru Çağlayan, “Enflasyon, Faiz Oranı ve Büyümenin Yurtiçi Tasarruflar Üzerindeki Etkile-
ri”, Marmara Üniversitesi İ.İ.B.F. Dergisi 21/1 (2006), 423-438.

40  Rawat - Mehdi, “The Impact of Islamic Banks and Takaful Companies on Economic Growth: 
A Case of Pakistan”, 137.
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Netkâr=ƒ(Tekâfül, Topaktif)      (1)

Netfaaliyetkârı= ƒ(Tekâfül, Topaktif)     (2)

GSYİH= ƒ(Tekâfül, Enflasyon)              (3)

şeklinde oluşturulan modellerle açıklanmaya çalışılacaktır.41 Bu modeller 
kullanılarak tahmini değerler elde edilecektir. Bu bağlamda, ARDL yaklaşı-
mına göre oluşturulan modeller şu şekildedir.

Birinci Araştırma Modeli;
Katılım bankacılığı sektörünün net kârı ile tekâfül arasındaki ilişkiyi 

araştıran birinci araştırma modelinde yer alan değişkenlerin ARDL yaklaşımı 
ile incelenecek model aşağıdaki gibidir.

∆LNETKAR_SAt =  + +  + β1LNETKAR_SAt-1 + β2LTEKAFUL_SAt-1 + 
β3LTOPAKTIF_SAt-1  + ut             (4)                                                                               

Bu modelde NETKAR, katılım bankacılığı sektörünün net kârını, TEKA-
FUL katılım bankacılığı sektörünün tekâfül varlık büyüklüğünü, TOPAKTİF 
ise katılım bankacılığı sektörünün toplam aktif büyüklüğünü ifade etmekte-
dir. Modelde yer alan ∆ ilk farkları, L logaritmik dönüşümü, SA değişkenlerin 
mevsimsellik etkisinden arındırılmış halini, t zamanı, i gecikmeyi, u ise hata 
terimlerini göstermektedir.

Modelde incelenen değişkenler arasında uzun dönem ilişkinin varlığı sı-
nır testinin uygulanması ile yapılmaktadır. Sınır testinin uygulanmasındaki 
ilk aşamada gecikme uzunluğu belirlenmektedir. Bunun için Scwart-Bayesian 
Kriteri (SBC) veya Akaike Bilgi Kriteri (AIC) kullanılmaktadır. ARDL sınır 
testi, F ya da Wald istatistiğine dayanmaktadır. Eşbütünleşme olmadığı temel 
hipotezi, 

H0: β1 = β2 = β3 = β4 = 0

olarak kurulur. Tespit edilen anlamlılık düzeyi için hesaplanan F istatis-
tiği Pesaran vd. (2001)42 çalışmasındaki alt ve üst sınır olmak üzere iki değer 
karşılaştırılır. F istatistiğinin değeri üst sınır değerinden büyük ise temel hi-
potez reddedilerek seriler arasında eşbütünleşme ilişkisi olduğu, F istatistiği 
değeri alt sınır değerinden küçük olması durumunda ise temel hipotez red-
dedilemeyerek eşbütünleşme ilişkisinin bulunmadığına karar verilecektir. F 
istatistiğinin alt ve üst sınır değerlerinin arasına düşmesi halinde ise kesin 

41  Remzi Altunışık vd., Sosyal Bilimlerde Araştırma Yöntemleri SPSS Uygulamalı (Sakarya: Sakarya 
Yayıncılık, 2010), 165.

42  M. Hashem Pesaran vd., “Bounds Testing Approaches to the Analysis of Level Relationship”, 
Journal of Applied Econoımetrics 16/3 (2001), 289-326
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bir yorum yapılamamaktadır. Bu durumda serilerin eşbütünleşme dereceleri-
ni dikkate alan diğer yöntemlere başvurulması önerilmektedir. Sınır testinin 
sağlıklı sonuç vermesi için incelenen modelin hata terimleri serisinde ardışık 
bağımlılık olmaması gerekmektedir.43

Değişkenler arasındaki uzun dönem ilişkiyi tespit etmek amacıyla oluş-
turulan ARDL modeli aşağıdaki gibidir;

LNETKAR_SAt =  + +  + ut                                        (5)

Değişkenler arasındaki kısa dönem ilişki ise ARDL yaklaşımına dayanan 
hata düzeltme modeli yardımı ile incelenebilmektedir.44 Bu model,

∆LNETKAR_SAt =  + +  + λHGTt-1 + ut                                                      (6)

olarak tahmin edilecektir. Modeldeki HGT değişkeni, hata giderme te-
rimini ifade etmektedir. Bu değişkenin katsayısı (λ) kısa dönemdeki denge-
sizliğin ne kadarının uzun dönemde düzeltileceğini göstermektedir. Hata 
düzeltme modelinin kararlılığının sağlanması için bu değişkenin katsayısının 
işaretinin negatif ve istatistiksel olarak anlamlı olması beklenir.

İkinci Araştırma Modeli;
Katılım bankacılığı sektörünün net faaliyet kârı ile tekâfül arasındaki iliş-

kiyi araştıran ikinci araştırma modelinde yer alan değişkenlerin ARDL yakla-
şımı ile incelenecek model aşağıda yer almaktadır.

∆LNETFAALİYETKAR_SAt =  + +  + β1LNETFAALİYETKAR_SAt-1 + β2L-
TEKAFUL_SAt-1 + β3LTOPAKTIF_SAt-1  + ut                                                                        (7)

Bu modelde NETFAALİYETKAR, katılım bankacılığı sektörünün net faa-
liyet kârını, TEKAFUL katılım bankacılığı sektörünün tekâfül varlık büyüklü-
ğünü, TOPAKTİF ise katılım bankacılığı sektörünün toplam aktif büyüklüğü-
nü ifade etmektedir. Modelde yer alan ∆ ilk farkları, L logaritmik dönüşümü, 
SA değişkenlerin mevsimsellik etkisinden arındırılmış halini, t zamanı, i ge-
cikmeyi, u ise hata terimlerini göstermektedir.

43  Çağlayan, “Enflasyon, Faiz Oranı ve Büyümenin Yurtiçi Tasarruflar Üzerindeki Etkileri”, 426.
44  Çağlayan, “Enflasyon, Faiz Oranı ve Büyümenin Yurtiçi Tasarruflar Üzerindeki Etkileri”, 

427.
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Değişkenler arasındaki uzun dönem ilişkiyi tespit etmek amacıyla oluş-
turulan ARDL modeli,

LNETFAALİYETKAR_SAt=+ ++ut                                                             (8)

olarak tahmin edilecektir. Değişkenler arasındaki kısa dönem ilişki ise 
ARDL yaklaşımına dayanan hata düzeltme modeli ile belirlenecektir. Bu mo-
del,

∆LNETFAALİYETKAR_SAt=+ ++ λHGTt-1 + ut                                      (9)

olarak tahmin edilecektir. Modeldeki HGT değişkeni, hata giderme terimini 
ifade etmektedir. Bu değişkenin katsayısı (λ) kısa dönemdeki dengesizliğin 
ne kadarının uzun dönemde düzeltileceğini göstermektedir. Birinci model 
için yapılan F testi ve hata düzeltme terimine ilişkin tanımlamalar,  ikinci 
araştırma modeli için de geçerli olduğundan tekrar yazılmamıştır. 

Üçüncü Araştırma Modeli;
Ekonomik büyüme ile tekâfül arasındaki ilişkiyi araştıran üçüncü araştır-

ma modelinde yer alan değişkenlerin ARDL sınır testi yaklaşımı ile incelene-
cek model aşağıda yer almaktadır.

∆LGSYİH_SAt =  + +  + β1LGSYİH_SAt-1 + β2LTEKAFUL_SAt-1 + β3ENF-
LASYON_SAt-1  + ut                                                                                                         (10)

Bu modelde GSYİH, ekonomik büyümeyi, TEKAFUL katılım bankacılığı 
sektörünün tekâfül varlık büyüklüğünü, ENFLASYON ise enflasyon oranını 
ifade etmektedir. Modelde yer alan ∆ ilk farkları, L logaritmik dönüşümü, SA 
değişkenlerin mevsimsellik etkisinden arındırılmış halini, t zamanı, i gecik-
meyi, u ise hata terimlerini göstermektedir. 

Değişkenler arasındaki uzun dönem ilişkiyi saptamak amacıyla oluştu-
rulan ARDL modeli,

LGSYİH_SAt =  + +  + ut                                                                                (11)

olarak tahmin edilecektir. Değişkenler arasındaki kısa dönem ilişki ise 
ARDL yaklaşımına dayanan hata düzeltme modeli ile tespit edilecektir. Bu 
model,

∆LGSYİH_SAt =  + +  + λHGTt-1 + ut                                         (12)
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olarak tahmin edilecektir. Modeldeki HGT değişkeni, hata giderme te-
rimini ifade etmektedir. Bu değişkenin katsayısı (λ) kısa dönemdeki denge-
sizliğin ne kadarının uzun dönemde düzeltileceğini göstermektedir. Birinci 
model için yapılan F testi ve hata düzeltme terimine ilişkin teorik açıklamalar, 
üçüncü araştırma modeli için de geçerli olduğundan burada tekrar ifade edil-
memiştir. 

4. Bulgular
ARDL sınır testi için hazırlanan veri seti, çeyrek dönemlik (3’er aylık) 

verilerden oluşmaktadır. Verilerin altı aylık, üç aylık, bir aylık, bir haftalık, 
bir günlük ve hatta bir saatlik olması durumunda söz konusu verilerin mev-
simsellik etkisi gösterebileceği bilinmektedir. Mevsimsellik etkisindeki değiş-
kenler, yılın belirli dönemlerinde diğer dönemlere oranla daha yüksek ya da 
daha düşük değerlere ulaşabilmektedir.45 Bu doğrultuda, analizin ilk adımı 
olarak, araştırma modellerini oluşturan tüm değişkenler Census X-12 tekniği 
ile mevsimsellikten arındırılmıştır. Buna göre, değişkenlerin sırasıyla mev-
simsellikten arındırılmamış ve arındırılmış halleri Şekil 3-8’de gösterilmiştir.

Şekil 3: Tekâfül Değişkeninin Mevsimsellikten Arındırılmamış ve Arındırılmış Görünümü

Şekil 4: Net Kâr (Dönem Net Kârı) Değişkeninin Mevsimsellikten Arındırılmamış ve 
Arındırılmış Görünümü

45  Sevüktekin - Çınar, Ekonometrik Zaman Serileri Analizi EViews Uygulamalı, 14.
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Şekil 5: Net Faaliyet Kârı Değişkeninin Mevsimsellikten Arındırılmamış ve Arındırıl-
mış Görünümü

Şekil 6: GSYİH Değişkeninin Mevsimsellikten Arındırılmamış ve Arındırılmış Görü-
nümü

Şekil 7: Toplam Aktif Değişkeninin Mevsimsellikten Arındırılmamış ve Arındırılmış 
Görünümü
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Şekil 8: Enflasyon Değişkeninin Mevsimsellikten Arındırılmamış ve Arındırılmış Gö-
rünümü

Analizin ikinci adımında, mevsimsellik etkisinden arındırılan TEKÂ-
FUL, NETKÂR, NETFAALİYETKÂR, GSYİH ve TOPAKTİF değişkenlerinin 
doğal logaritması alınmıştır. ENFLASYON değişkeni oran (%) türü olması 
nedeniyle logaritması alınmamıştır. Bir değişkenin doğal logaritmasının alın-
ması, çarpıklığı ve varyanstaki değişmenin keskinliğini azaltmaktadır. Ayrıca 
logaritma alınması işlemi, değişkenin aralığını büyük ölçüde düşürdüğünden 
tahmin edicilerin aşırı uç değerlerden fazla etkilenmemesi sağlanmaktadır.46 
Analizin üçüncü adımında, mevsimsellikten arındırılan ve doğal logaritma-
ları alınan zaman serilerine durağanlık testi yapılmıştır. Model değişkenleri 
arasında ekonometrik olarak anlamlı ilişkiler elde edebilmek için serilerin 
durağanlık şartını sağlamaları gerekmektedir.47 Bir serinin uzun dönemde 
barındırdığı özellik, bir önceki dönemde değişkenin aldığı değeri, bu dönemi 
ne şekilde etkilediğinin tespit edilmesiyle ortaya çıkartılabilmektedir. Bu se-
beple, serilerin nasıl bir süreçten geldiğini anlamak için, serilerin her dönem-
de aldığı değerin daha önceki dönemdeki değerleriyle regresyonunun olması 
gerekmektedir. Bunun için de serilerin durağan olup olmadıklarının belirlen-
mesi önem arz etmektedir.48 Bu doğrultuda, araştırma modellerinde yer alan 
zaman serisi değişkenlerinin Augmented Dickey Fuller (ADF) ve Phillips-Per-
ron (PP) tekniği ile yapılan durağanlık sınaması sonuçları Tablo 3’te göste-
rilmiştir. Buna göre LNETKÂR_SA, LNETFAALİYETKÂR_SA, LGSYİH_SA 
ve ENFLASYON_SA birinci mertebede I(1) durağan olduğu, LTEKÂFUL_SA 
ve LTOPAKTİF_SA değişkenlerinin ise düzey değerde I(0) durağan oldukları 
belirlenmiştir.

46  Hasan Önder Sarıdoğan - Muhammed Veysel Kaya, “Bilgi Ekonomisi ve Ekonomik Perfor-
mans: Türkiye ve Avrupa Birliği Karşılaştırması”, Mehmet Akif Ersoy Üniversitesi İktisadi ve 
İdari Bilimler Fakültesi Dergisi 6/3 (2019), 916-935.

47  Vedat Sarıkovanlık vd., Finans Biliminde Ekonometri Uygulamaları Kavram Uygulama Analiz 
(Ankara: Seçkin Yayıncılık, 2019), 19.

48  Recep Tarı, Ekonometri (Kocaeli: Umuttepe Yayınları, 2018), 387
.                                                                                                                                                                
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Tablo 3: Durağanlık Testi Tahmin Sonuçları

Analizin dördüncü adımında, durağanlık testinin49 ardından 3 araştırma 
modeline ilişkin ARDL sınır testi yapılmış ve elde edilen bulgular aşağıda 
verilmiştir.

4.1. Birinci Araştırma Modeli Bulguları
Bağımlı değişkeni, katılım bankacılığı sektörüne ait LNETKÂR_SA ve 

bağımsız değişkenleri LTEKÂFUL_SA ve LTOPAKTİF_SA (kontrol değişke-
ni) olan ARDL (p, q1, q2) model tahmini için maksimum gecikme uzunluğu 4 
olarak belirlenmiş ve AIC kriterine göre karar verilerek ARDL (4, 0, 1) modeli 
elde edilmiştir. ARDL (4, 0, 1) modeli tahmin çıktıları Tablo 4’te raporlan-
mıştır. Elde edilen sonuçlara göre tüm katsayıların istatistiksel olarak anlamlı 
olduğu, aynı zamanda yapılan tanı testleri (varsayımlar)50 neticesinde araş-
tırma modelinde herhangi bir değişen varyans, serisel korelasyon, spesifikas-
yon ve normallik sorunlarının bulunmadığı saptanmıştır. Başka bir ifade ile 
test türlerine ilişkin olasılık değerleri her bir test için 0.05’in üzerinde olması 
nedeniyle analizin varsayımlarının uygun olduğuna karar verilmiştir. Ayrıca 
R2 değeri %73 olarak hesaplanmış olup, model bir bütün olarak anlamlıdır. 

49  Özlem Göktaş, Teorik ve Uygulamalı Zaman Serileri Analizi (İstanbul: Beşir Kitabevi, 2005), 5.
50  Mehmet Mert - Abdullah Emre Çağlar, Eviews ve Gauss Uygulamalı Zaman Serileri Analizi 

(Ankara: Detay Yayıncılık, 2019), 284.
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Tablo 4: ARDL ( 4, 0, 1) Modeli Sonuçları

Model tahmin sonuçlarının ardından, seriler içinde uzun dönemde eş bü-
tünleşme ilişkisi olup olmadığının belirlenmesi için yapılan ARDL sınır testi 
sonuçları, Tablo 5’te verilmiştir. Tabloda F sınır testi için F=8.27’dir. Bu değer, 
üst kritik değerlerin tüm yanılma düzeyleri için her birinden büyük (F>I(1)) 
olduğundan H0 hipotezi reddedilmiştir. (%1 için kritik değer=5.30, %2.5 için 
kritik değer=4.5, %5 için kritik değer=3.83, ve %10 için kritik değer=3.19). F 
sınır testine göre seriler eş bütünleşiktir ancak bu durumun geçerli olup ol-
madığının tespiti için t sınır testine ihtiyaç vardır. T sınır testi için t istatistiği 
-4.27’dir, bu değer mutlak değer olarak tüm yanılma düzeyleri için üst kritik 
değerin mutlak değerinden daha büyük olduğundan (örneğin %1 yanılma 
düzeyi için 4.27>3.66) seriler arasındaki eş bütünleşme ilişkisi geçerlidir.

Tablo 5: ARDL Sınır Testi Tahmin Sonuçları
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Birinci araştırma modeli için hesaplanan uzun dönem katsayılar Tab-
lo 6’da gösterilmiştir. Tablodaki sonuçlara göre, tekâfül varlıkları ile katılım 
bankacılığı sektörü dönem net kârına ilişkin katsayılar pozitif ve istatistiksel 
olarak anlamlıdır. Diğer bir ifade ile tekâfül varlıklarındaki artışlar, net kâr 
üzerinde pozitif yönlü etki oluşturmaktadır.

Tablo 6: ARDL Uzun Dönem Tahminci Sonuçları

Hata düzeltme modeline ilişkin kısa dönem regresyon çıktısı Tablo 7’de 
sunulmuştur. Hata düzeltme katsayısı CointEq(-1)=-0.83’tür. Hata düzeltme 
mekanizmasının işlemesi için bu katsayının negatif yönlü ve istatistiki olarak 
anlamlı olmalıdır. Elde edilen sonuca göre, kısa dönemde oluşacak dengedeki 
sapmalar 1/0.83=1.20 çeyrek dönem sonra düzelerek uzun dönem dengesine 
geleceği tahmin edilmiştir.

Tablo 7: ARDL Kısa Dönem Tahminci Sonuçları

Birinci araştırma modeli için tahmin edilen ARDL modelinde yapısal kı-
rılma olup olmadığını belirlemek için CUSUM (sol taraftaki görsel) ve CU-
SUMQ (sağ taraftaki görsel) testleri yapılmıştır. Bu testlere ilişkin sonuçlar Şe-
kil 9’da verilmiştir. Buna göre, artıkların ilgili sınırlar içinde yer aldığı, diğer 
bir ifade ile %5 yanılma düzeyinde araştırma modelinin tahmin edilen dönem 
için kararlı olduğu görülmektedir. Dolayısıyla modelde herhangi bir yapısal 
kırılma bulunmamaktadır.



Şekil 9: CUSUM ve CUSUMQ Test Sonuçları

4.2. İkinci Araştırma Modeli Bulguları
İkinci araştırma modelinde bağımlı değişkeni, katılım bankacılığı sektörü 

kârlılık göstergelerinden LNETFAALİYETKÂR_SA ve bağımsız değişkenleri 
LTEKÂFUL_SA ve LTOPAKTİF_SA (kontrol değişken) olan ARDL (p, q1, q2) 
model tahmini için AIC kriterine göre karar verilerek ARDL (1, 2, 2) modeli 
elde edilmiştir. ARDL (1, 2, 2) model tahmin sonuçları Tablo 8’de görülmek-
tedir. Tespitlere göre katsayıların istatistiki olarak anlamlı olduğu, aynı za-
manda yapılan tanı testleri sonucunda ise araştırma modelinde herhangi bir 
serisel korelasyon, değişen varyans, spesifikasyon ve normallik sorunlarının 
bulunmadığı belirlenmiştir. Yani test türlerine ilişkin olasılık değerlerinin her 
bir test için 0.05’in üzerinde olması nedeniyle analiz varsayımlarının uygun 
olduğuna kanaat getirilmiştir. İkinci araştırma modeli için R2 değeri %58 ola-
rak hesaplanmıştır.

Tablo 8: ARDL (1, 2, 2) Modeli Sonuçları

İkinci araştırma modelinde yer alan seriler arasında uzun dönem ilişki-
nin tespiti için yapılan ARDL sınır testi bulguları Tablo 9’da görülmektedir. 
Buna göre F istatistiği değeri (45.10222), tüm sınır I(1) değerlerinden daha 
büyüktür. Başka bir ifade ile modeldeki bağımlı değişken LNETFAALİYET-
KÂR_SA ile bağımsız değişkenler LTEKÂFUL_SA ve LTOPAKTİF_SA eş 
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bütünleşiktir. Bu doğrultuda, H0 hipotezi reddedilmiştir. Ayrıca, t istatistiği 
mutlak değerce, üst sınır mutlak değerlerinden büyük olması, ulaşılan tespiti 
doğrulamaktadır.

Tablo 9: ARDL Sınır Testi Tahminci Sonuçları

İkinci araştırma modeli için hesaplanan uzun dönem katsayılar Tablo 
10’da verilmiştir. Tablodaki sonuçlar değerlendirildiğinde, net faaliyet kârı 
değişkeni ile tekâfül değişkeni arasında uzun vadede pozitif yönlü ve istatis-
tiksel olarak anlamlı bir ilişki belirlenmiştir. 

Tablo 10: ARDL Uzun Dönem Tahminci Sonuçları

Modelin hata düzeltme katsayısı Tablo 11’de görülmektedir. Buna göre 
CointEq(-1) katsayısı -0.53 olarak hesaplanmıştır. Katsayı negatif yönlü ve is-
tatistiksel olarak anlamlıdır.  Diğer bir ifade ile seriler arasında kısa dönem-
de anlamlı bir ilişki saptanmıştır. Yani kısa dönemde dengedeki muhtemel 
sapmalar 1/0.53=1.88 çeyrek dönem sonra düzelerek uzun dönem dengesine 
ulaşacağı söylenebilir.
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Tablo 11: ARDL Kısa Dönem Tahminci Sonuçları

Aynı model için yapısal kırılma olup olmadığının tespitinde kullanılan 
CUSUM ve CUSUMQ sonuçları ise Şekil 10’da görülmektedir. Şekil incelendi-
ğinde, artıkların ilgili sınır içinde yer aldığı ve bu nedenle de ikinci araştırma 
modelinde yapısal kırılmanın olmadığı belirlenmiştir.

Şekil 10: CUSUM ve CUSUMQ Test Sonuçları

4.3. Üçüncü Araştırma Modeli Bulguları
Ampirik çalışmanın üçüncü araştırma modelinde bağımlı değişken 

LGDP_SA ve bağımsız değişkenler LTEKÂFUL_SA, ENFLASYON_SA için 
AIC kriterine göre ARDL (1, 0, 0) modeline karar verilmiştir. Bu modele iliş-
kin elde edilen bulgular Tablo 12’de görülmektedir.  
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Tablo 12: ARDL (1, 0, 0) Modeli Sonuçları

Tablo 12’deki sonuçlar incelendiğinde, model tahmin katsayılarının is-
tatistiksel olarak anlamlı olduğu ve herhangi bir serisel korelasyon, değişen 
varyans ve normallik sorunlarının bulunmadığı görülmektedir. 

Model katsayılarının uzun dönem ilişkisinin olup olmadığının tespiti 
için uygulanan sınır testi bulguları Tablo 13’te görülmektedir.

Tablo 13: ARDL Sınır Testi Tahminci Sonuçları

Tablo 13’deki sonuçlara göre, F istatistiği 32.63’tür. Bu sonuç üst kritik de-
ğerlerin tüm yanılma seviyeleri için her birinden büyük olduğundan, yokluk 
hipotezi H0 reddedilmiştir. Bundan dolayı bağımlı ve bağımsız değişkenlerin 
eş bütünleşik olduğu belirlenmiştir. T sınır testinde t istatistiği -6.72 olarak 
hesaplanmış olup, mutlak değerce üst kritik değerlerden daha büyüktür. Bu 
durum, sınır testinden elde edilen sonucu doğrulamaktadır. 

Üçüncü araştırma modeli için ARDL uzun dönem tahmin sonuçları Tablo 
14’te görülmektedir. Elde edilen sonuçlara göre, LGSYİH_SA değişkeni ile 
LTEKÂFUL_SA değişkeni pozitif yönde ilişkili olup, istatistiksel olarak an-
lamlıdır.
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Tablo 14: ARDL Uzun Dönem Tahmin Sonuçları

Tablo 15’te üçüncü araştırma modeline ilişkin hata düzeltme mode-
li kısa dönem regresyon sonuçları verilmiştir. Kısa dönem katsayısı (Coin-
tEq(-1)) -0.59 olup, negatif yönlü ve istatistiksel olarak %1 yanılma düzeyinde 
anlamlıdır. Diğer bir ifade ile kısa dönemde oluşacak dengedeki sapmalar 
1/0.59=1.69 çeyrek dönem sonra düzelerek uzun dönem dengesine gelebilecek-
tir.

Tablo 15: ARDL Kısa Dönem Tahminci Sonuçları

Üçüncü araştırma modeline ait CUSUM ve CUSUMQ yapısal kırılma 
test sonuçları Şekil 11’de görülmektedir. Analiz sonuçlarında, artık değerlerin 
ilgili sınırlar içinde bulunduğu, dolayısıyla model için herhangi bir yapısal 
kırılma sorununun olmadığına karar verilmiştir.

Şekil 11: CUSUM ve CUSUMQ Test Sonuçları
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Sonuç
Bu çalışmada, katılım bankacılığı sektöründe faaliyet gösteren Kuveyt 

Türk, Ziraat Katılım, Türkiye Finans, Vakıf Katılım, Albaraka Türk ve Em-
lak Katılım bankası olmak üzere toplamda 6 adet banka tarafından sunulan 
tekâfül sigortacılığına ilişkin veriler analiz edilerek, tekâfülün gerek katılım 
bankacılığı sektörü kârı üzerindeki gerekse de ülkemizin ekonomik büyüme-
si üzerindeki muhtemel etkisi belirlenmeye çalışılmıştır.

Yapılan analizler neticesinde, birinci araştırma modelinde bağımlı değiş-
ken olarak kullanılan katılım bankacılığı sektörü dönem net kârı ile bağımsız 
değişken olarak kullanılan tekâfül ve toplam aktif büyüklüğün eş bütünleşik 
olduğu tespit edilmiştir. Yani tekâfül varlıkları ve sektörün aktif büyüklüğü 
arttıkça, uzun dönemde sektörün dönem net kârının da arttığı saptanmıştır. 
Ampirik açıdan değerlendirildiğinde tekâfül varlıklarındaki 1 ₺’lik artış, dö-
nem net kârında 0.15 ₺’lik artış sağlamaktadır. Bu tespit, %5 yanılma düzeyin-
de istatistiksel olarak anlamlıdır. Modelin kısa dönem sonuçlarında da değiş-
kenler arasında pozitif yönde ve istatistiksel bakımdan anlamlı ilişki ortaya 
koyulmuştur. 

İkinci araştırma modeli için yapılan analiz sonuçlarında, sektörün net fa-
aliyet kârı ile tekâfül ve toplam aktif büyüklük değişkenlerinin eş bütünleşik 
olduğu ve hem uzun dönemde hem de kısa dönemde aynı yönde hareket 
ettikleri belirlenmiştir. Bu model için tekâfül varlıklarındaki 1 ₺’lik artış, %1 
yanılma düzeyinde net faaliyet kârında 0.18 ₺’lik artış sağlamaktadır. 

Üçüncü araştırma modeli sonuçlarına göre ekonomik büyüme temel 
göstergesi olan GSYİH değişkeni ile tekâfül ve enflasyon değişkenleri uzun 
dönemde eş bütünleşik çıkmıştır. Başka deyişle, tekâfül varlıklarındaki artış, 
ekonomik büyümeye düşük düzeyde de olsa pozitif yönde etkisi olmaktadır. 

Sonuç olarak, modellerin analizinden ulaşılan tespitler genel olarak de-
ğerlendirildiğinde, tekâfülün hem katılım bankacılığı sektörünün kârlılığı 
üzerinde hem de ekonomik büyüme üzerinde kısa ve uzun vadede istatistik-
sel açıdan pozitif yönde ve önemli etkisinin olduğu ortaya konulmuştur. Ka-
tılım bankacılığı sektörünün kârlılığı üzerinde daha yüksek bir katkısı tespit 
edilen tekâfülün, ekonomik büyüme üzerindeki etkisinin görece düşük dü-
zeyde kaldığı görülmüştür. Bu duruma gerekçe olarak da tekâfülün ülkemiz, 
finans ve bankacılık sektöründe henüz yakın bir geçmişe sahip olduğundan 
kaynaklanabileceği tahmin edilmektedir.
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Ampirik çalışmadan elde edilen sonuçlar doğrultusunda, bazı önerilerde 
bulunmak mümkündür.

1. Tekâfül hizmeti veren dört tam teşekküllü şirket ile konvansiyonel si-
gortacılık sektöründe faaliyet gösteren ve pencere usulü ile tanımla-
nan sistemde yer alan şirketlerin sayılarının artırılması, hem katılım 
bankacılığı sektörünün gelişimini ve sektör kârını hem de ülkemizin 
ekonomik büyüme dinamiği üzerindeki etkisini yükseltebilecektir. 
Şirket sayılarındaki artış özellikle makroekonomik açıdan istihdama 
da önemli katkı sağlayacaktır. Bu durum, çalışmadan elde edilen en 
önemli tespittir.

2. Ülkemiz sigorta sektörü içinde 2020 yılı itibarı ile toplam prim üre-
timinde %5 paya ulaşan tekâfülün, toplumun her kesimi tarafından 
daha bilinir hale getirilmesi için başta Türkiye Katılım Bankaları 
Birliği ve ilgili paydaş kuruluşlar ile üniversitelerin ilgili bölümleri 
tarafından daha fazla çalıştay, konferans ve eğitimler düzenlenerek 
mevcut tecrübe ve karşılaşılan sorunlar dile getirilmelidir. 

3. Tekâfülün ülkemizdeki uygulanış modeli incelendiğinde yaygın ola-
rak, hibe esaslı sözleşme ve fonların ayrımına dayanan model kul-
lanılmaktadır. Oysaki çalışmanın giriş bölümünde belirtildiği gibi 
tekâfülün birden fazla uygulama modeli bulunmaktadır. Dolayısıy-
la, tekâfülün diğer modellerinin de uygulanabilir olması sektör geli-
şimine ivme kazandırabilecektir.

4. Tekâfülün kapsamı genişletilerek, katılım esaslı tasarruf ürünleri ve 
hac seyahat sigortası gibi ürünler de piyasaya sunulmalıdır. Ayrıca, 
Bireysel Emeklilik (BES) ve Otomatik Katılım Sisteminde (OKS) faize 
karşı duyarlı ürünler daha fazla ön plana çıkarılmalıdır. 

5. 2015 yılından sonra nasıl ki kamusal sermayeli katılım bankalarının 
katılım finans sistemine girmesi ile sektörün gelişimi hız kazandıysa, 
tekâfül sigortacılığına yönelik olarak da kamusal girişim sayısının 
artırılması oldukça önem arz etmektedir. Bu tespitler bir bütün ola-
rak değerlendirildiğinde, Türkiye Katılım Bankaları Birliği (TKBB) 
tarafından 2025 yılında katılım bankalarının toplam bankacılık sek-
törü içindeki payının %15’e yükseltilmesi hedefine önemli katkıda 
bulunabilecektir.

6. Bu çalışma, tekâfül sigortacılığı ile sınırlandırılmıştır. Konvansiyo-
nel sigortacılık uygulamasına yönelik yapılacak çalışmalar, konunun 
karşılaştırmalı olarak incelenmesine imkân sağlayacaktır.

7. Çalışma, nicel veya diğer bir ifade ile ampirik bir çalışmadır. Bu ba-
kımdan, sektör temsilcileri ile görüşülerek, elde edilen bulgular nitel 
açıdan da değerlendirilebilir.

8. Faize karşı hassasiyet gösteren ve bu nedenle tekâfül sigortacılığını 
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tercih eden bireysel veya kurumsal müşterilerin tutumları ve davra-
nışsal yönleri belirlenerek, bu konuda girişimde bulunan sektöre ve 
politika yapıcılarına raporlanabilir.
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Participation Insurance (Takaful) and Accounting Process

Abstract 
Risk can be defined, in its shortest and most concise form, as future un-

certainties. Unable to guarantee even a moment later, human beings may face 
risks in every action. The probability of the occurrence of risk affects the ac-
tions that will take place. The risk factor is always taken into consideration 
in the decisions to be made.  An acquired asset, an investment realized, etc. 
various methods have been used in the past to protect against risks. However, 
not every method developed to protect against risks is considered appropri-
ate in terms of Islamic law. In Islamic law, it is appropriate to protect against 
risks with halal means and methods. The concept of insurance is emerging in 
protection against risks. 

Insurance is defined as the compensation of losses incurred in return for 
a certain premium paid. The person or organization pays a certain fee to the 
insurance company, the insurance company undertakes to compensate for the 
damage that may occur within a certain limit. The insurance company can use 
the funds generated from the premiums it collects in all kinds of investments 
without complying with Islamic principles. It is concluded that conventio-
nal insurance has aspects contrary to Islamic law due to reasons such as the 
sale of risks and the fact that the funds collected can be used in investments 
contrary to Islamic principles. Due to the fact that conventional insurance has 
aspects contrary to Islamic law, takaful has been developed as an alternative 
method for protecting individuals with Islamic sensitivity from risk. Takaful, 
also known as Islamic insurance because it complies with Islamic legal rules; 
it is a type of insurance based on the culture of solidarity, mutual aid, dona-
tion and partnership. In conventional insurance, risk is transferred with the 
purchase contract. In Takaful, risk is shared with the donation contract.

Takaful system has three components; participatory, takaful fund and 
participation insurance company.  In practice, it is criticized by stating that 
the participation insurance company is for profit and this situation is against 
the mutual aid culture of the participation insurance system. A participation 
insurance company is a company that operates the takaful fund created by the 
participants who come together for the purpose of mutual aid, against a certa-
in fee. Participation insurance company is for profit as it is a business. Mutual 
assistance in the Takaful system takes place between the participants. As can 
be seen, the operation of the participation insurance fund against a certain fee 
by the participation insurance company does not contradict the mutual aid 
culture of the participation insurance system.
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Takaful has developed with the development of Islamic banking acti-
vities. Islamic banking, participation banks in Turkey is associated with the 
name. Insurance needs arise in participation banking activities. Participation 
insurance develops with the insurance need arising in participation banking 
activities. As a matter of fact, participation banks are trying to find a solution 
to this need by establishing a participation insurance company.

The aim of the study is to introduce the takaful system and to deal with 
the accounting application process. In the study, firstly, the concept of takaful 
will be mentioned, and then the accounting recording processes will be dis-
cussed practically with the example set up in the context of the takaful contra-
ct between the takaful company and the enterprise. The accounting records of 
both the takaful company and the enterprise will be shown separately with the 
sample of takaful contract. Takaful (participation insurance) companies use 
the Uniform Chart of Accounts used by conventional insurance companies in 
their accounting practices. It is not considered appropriate for two companies 
with different operating structures to use the same chart of accounts. There 
is a need for a Uniform Chart of Accounts specific to the activity structures of 
participation insurance companies. At the same time, as recommended by the 
Accounting and Auditing Organization for Islamic Financial Institutions (AA-
OIFI), participation insurance companies are required to keep two separate 
accounts and present their own accounts and takaful funds to information 
users separately. The study is important in terms of contributing to the litera-
ture regarding takaful and accounting process, researchers interested in the 
field, accounting professionals, briefly information users.

Keywords: Finance, Participation Finance, Participation Insurance, Islamic 
Insurance, Takaful, Participation Insurance Accounting

Katılım Sigorta (Tekâfül) ve Muhasebe Süreci
Öz
Risk, en kısa ve öz haliyle, gelecekteki belirsizlikler olarak tanımlanabil-

mektedir. Bir an sonrası bile garanti altında olamayan insanoğlu, her eylemin-
de risk ile karşı karşıya gelebilmektedir. Riskin ortaya çıkma ihtimali gerçek-
leşecek eylemleri etkilemektedir. Alınacak kararlarda risk faktörü her zaman 
göz önünde bulundurulmaktadır. Edinilen bir varlığın, gerçekleştirilen bir 
yatırımın vb. risklere karşı korunması için çeşitli yöntemler geçmişten beri 
uygulanmaktadır. Ancak risklere karşı korunmak için geliştirilen her yöntem 
İslam hukuku açısından uygun görülmemektedir. İslam hukukunda helal yol 
ve yöntemlerle risklere karşı korunmak uygun görülmektedir. Risklere karşı 
korunmada sigorta kavramı ortaya çıkmaktadır. 
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Sigorta, ödenen belli bir prim karşılığında meydana gelen zararın taz-
min edilmesi olarak tanımlanmaktadır. Kişi ya da kuruluş, sigorta şirketine 
belirli bir ücret ödemekte, sigorta şirketi de ortaya çıkabilecek zararı belirli 
bir limit dâhilinde tazmin etmeyi üstlenmektedir. Sigorta şirketi toplamış ol-
duğu primlerden oluşan fonları İslami prensiplere riayet etmeden her türlü 
yatırımda değerlendirebilmektedir. Riskin satılması, toplanan fonların İsla-
mi prensiplere aykırı yatırımlarda da değerlendirilebilmesi gibi sebeplerden 
dolayı konvansiyonel sigortanın İslam hukukuna aykırı yönlerinin olduğu 
sonucu ortaya çıkmaktadır. Konvansiyonel sigortanın İslam hukukuna aykı-
rı yönlerinin bulunması sebebiyle İslami hassasiyete sahip bireylerin riskten 
korunmaları için alternatif bir yöntem olarak tekâfül geliştirilmiştir. İslam 
hukuk kurallarına uygun olması hasebiyle İslami sigorta olarak da adlandı-
rılan tekâfül; dayanışma, karşılıklı yardımlaşma, bağış ve ortaklık kültürüne 
dayanan bir sigorta türüdür. Konvansiyonel sigortada, satın alma sözleşmesi 
ile risk transfer edilmektedir. Tekâfülde ise bağış sözleşmesi ile risk paylaşıl-
maktadır.

Tekâfül sisteminin katılımcı, tekâfül fonu ve katılım sigorta şirketi olmak 
üzere üç unsuru bulunmaktadır. Uygulamada katılım sigorta şirketinin kâr 
amacı güttüğü, bu durumun katılım sigorta sisteminin karşılıklı yardımlaşma 
kültürüne aykırılık teşkil ettiği ifade edilerek eleştirilmektedir. Katılım sigor-
ta şirketi, karşılıklı yardımlaşma amacı ile bir araya gelen katılımcılar tarafın-
dan oluşturulan tekâfül fonunu belirli bir ücret mukabilinde işleten şirkettir. 
Katılım sigorta şirketi bir işletme olması hasebiyle kâr amacı gütmektedir. 
Tekâfül sistemindeki karşılıklı yardımlaşma ise katılımcılar arasında gerçek-
leşmektedir. Görüleceği üzere katılım sigorta şirketi tarafından belirli bir üc-
ret mukabilinde katılım sigorta fonunun işletilmesi, katılım sigorta sisteminin 
karşılıklı yardımlaşma kültürüne aykırılık teşkil etmemektedir.

Tekâfül, İslami bankacılık faaliyetlerinin gelişimi ile birlikte gelişme gös-
termiştir. İslami bankacılık, Türkiye’de katılım bankası ismiyle anılmaktadır. 
Katılım bankacılığı faaliyetlerinde sigorta ihtiyacı ortaya çıkmaktadır. Katılım 
bankacılığı faaliyetlerinde ortaya çıkan sigorta ihtiyacı ile birlikte katılım si-
gortacılığı gelişme göstermektedir. Nitekim katılım bankaları, katılım sigorta 
şirketi kurmak sureti ile bu ihtiyaca çözüm üretmeye çalışmaktadırlar. 

Çalışmanın amacı, tekâfül sistemini tanıtarak muhasebe uygulama süre-
cini ele almaktır. Çalışmada ilk olarak tekâfül kavramından bahsedilecek daha 
sonra tekâfül şirketi ile işletme arasında gerçekleştirilen tekâfül sözleşmesi 
bağlamında kurgulanan örnek ile muhasebe kayıt süreçleri uygulamalı olarak 
ele alınacaktır. Kurgulanan tekâfül sözleşmesi örneğiyle hem tekâfül şirketi-
nin hem de işletmenin muhasebe kayıtları ayrı ayrı gösterilecektir. Muhasebe 
uygulamalarında tekâfül (katılım sigorta) şirketleri konvansiyonel sigorta şir-
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ketlerinin kullanmış oldukları Tek Düzen Hesap Planını kullanmaktadırlar. 
Faaliyet yapıları farklılık arz eden iki şirketin aynı hesap planını kullanması 
uygun görülmemektedir. Katılım sigorta şirketlerinin faaliyet yapılarına özgü 
Tek Düzen Hesap Planı ihtiyacı ortaya çıkmaktadır. Aynı zamanda İslami Fi-
nans Kuruluşları Muhasebe ve Denetim Kuruluşu (Accounting and Auditing 
Organization for Islamic Financial Institutions / AAOIFI) tarafından da öne-
rilen şekilde katılım sigorta şirketlerinin iki ayrı hesap tutmak sureti ile bilgi 
kullanıcılarına kendi hesaplarını ve tekâfül fonunu ayrı ayrı sunması gerek-
mektedir. Çalışma tekâfül ve muhasebe süreci ile ilgili olarak literatüre, alana 
ilgi duyan araştırmacılara, muhasebe meslek mensuplarına, kısaca bilgi kul-
lanıcılarına katkı sağlaması açısından önem arz etmektedir.

Anahtar Kelimeler: Finans, Katılım Finans, Katılım Sigorta, İslami Sigor-
ta, Tekâfül, Katılım Sigorta Muhasebesi

Giriş
Din, inanç ekseninde yaşama biçimidir. İslam dini dünyayı da içine alan 

kâinatı yaratan, idare ve idame eden tek bir yaratıcının olduğu (tevhit) inan-
cına ve ölümden sonra ebedi bir hayatın bahşedileceği (ahiret) inancına daya-
lıdır. İslam dininde Müslümanların sonsuz olan ahiret hayatı için sınırlı olan 
dünya hayatında kazanımlar elde etmesi gerektiği öğütlenmektedir. Müslü-
manlara göre dünya hayatı, ahiret hayatı için bir imtihan vesilesi olarak gö-
rülmekte ve yaşayış biçimi de bu perspektifte şekillenmektedir. Bu bağlamda 
Müslümanın dünya hayatını dininin emrettiği gibi yaşaması gerekliliği ortaya 
çıkmaktadır.

Kur’an-ı Kerim’de faiz kesin bir şekilde yasaklanırken ticaret teşvik edil-
mektedir. İslam hukuku mali işlemlerde faiz, aşırı belirsizlik (garar), kumar, 
haram mal ve hizmetlerden uzak durulması gerekliliğini vurgulamaktadır. 
İslami hassasiyete sahip bireyler dünyevi iş ve eylemlerinde İslam hukuku 
kurallarına riayet etme eğiliminde olmaktadırlar.

Bu bağlamda İslami hassasiyete sahip bireyler tarafından gündelik ya-
şamda karşılaşılabilecek risklere karşı korunma yöntemi olarak da İslami 
prensiplere uygun yöntemlerin tercih edilmesi gerekmektedir. Tekâfül, İslami 
prensiplere göre oluşturulmuş riskten korunma aracı olarak kabul edilmek-
tedir.

Çalışmada ilk olarak literatürde alanla ilgili yapılan çalışmalara yer ve-
rilerek tekâfül kavramından, türlerinden, unsurlarından ve konvansiyonel 
sigorta ile farklılıklarından bahsedilmiştir. Çalışmanın uygulama kısmında 
tekâfül şirketi ile ticari ve sınai bir işletme arasında gerçekleştirilen tekâfül 
sözleşmesi örneği kurgulanarak tekâfül şirketinin ve işletmenin muhasebe 
kayıt süreçleri ayrı ayrı ele alınmıştır.
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İlgili konu hakkındaki literatüre gelindiğinde, Annuar ve Bakar (2010) 
çalışmalarında, Malezya’da faaliyet gösteren iki tekâfül şirketinin finansal 
tablolarını incelemişler, iki şirket arasındaki benzerlik ve farklılıklar tespit 
etmişler, farklılıklardan ciddi olanı diğer farklılıklara kıyasla dahili ve harici 
birçok paydaşı etkilediği için muhasebe ve finansal raporlama yönleriyle il-
gili olduğu, farklılıkların düzenleyicilerin yıllık raporlarda zorunlu açıklama-
lar şeklinde müdahale edilmesini gerektirecek kadar ciddi olduğu sonucuna 
ulaşmışlardır.

Rahim ve Amin (2011) çalışmalarında, Malezya’daki banka müşterileri-
nin tekâfülü kabullenmelerini etkileyen faktörleri incelemişler, tutum, öznel 
norm ve bilgi miktarının tekâfülü kabullenmenin etkili belirleyicileri olduğu 
sonucuna ulaşmışlardır.

Ustaoğlu (2014) çalışmasında, tekâfülün Türkiye’deki mevcut durumunu 
analiz ederek, yapmış olduğu anket çalışması ile dini hassasiyete sahip birey-
lerin tekâfülü tercih edebileceği, yeteri kadar tanıtım sağlandığında tekâfüle 
olan talebin artacağı sonucuna ulaşmıştır.

Yıldırım (2014) çalışmasında, tekâfül sigorta sistemini inceleyerek dün-
yadaki gelişimini ele almış, sistemin sigorta sektörü açısından ortaya çıkacak 
katkılarını ve Türkiye’ye uygunluğunu tartışmıştır.

Hameed ve Asiri (2014) çalışmalarında, Bahreyn ve Sudan’da faaliyet 
gösteren iki tekâfül şirketinin finansal raporlarını karşılaştırmışlar, Bah-
reyn’de faaliyet gösteren tekâfül şirketinin UFRS’ye göre hazırlanan finansal 
raporlarının daha bilgilendirici ve anlaşılır olduğu, Sudan’da faaliyet göste-
ren tekâfül şirketinin finansal raporlarının ayrıntılı açıklamalardan yoksun 
olması sebebiyle bazı bilgilerin standartlara uygun olmamasına neden oldu-
ğu sonucuna ulaşmışlardır.

Üstün (2014) çalışmasında, kooperatif sigortacılığı ile tekâfülü karşılaş-
tırmış, kooperatif sigortacılığının tekâfüle oranla İslam hukukuna, kâr-zarar 
ortaklığına daha uygun olduğu sonucuna ulaşmıştır.

Janjua ve Akmal (2015) çalışmalarında, Pakistan’da konvansiyonel ve İs-
lami sigorta sektörlerinin 2006-2011 yılları arası ekonomik verimliliğini ana-
liz etmişler, İslami sigorta şirketlerinin pazara yeni girmesi hasebiyle kârlı-
lıklarının düşük olduğu bu bağlamda da konvansiyonel sigorta şirketlerinin 
ekonomik verimliliğinin İslami sigorta şirketlerine kıyasla daha iyi olduğu 
sonucuna ulaşmışlardır.

Altıntaş (2016) çalışmasında, tekâfülün çalışma ilkelerine değinerek çe-
şitli ülkelerde gerçekleştirilen yerel uygulamaları incelemiş, Türkiye uygula-
ması ile ilgili olarak yapılması gerekenleri analiz ederek tekâfülün hukuki alt-
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yapısı geliştirildiğinde ve kamuoyu bilinci arttırıldığında geniş bir kullanım 
alanı bulacağı sonucuna ulaşmıştır.

Muye ve Hassan (2016) çalışmalarında, İslami sigorta gelişiminin ekono-
mik büyüme üzerindeki etkisini incelemişler, İslami sigorta piyasasının bü-
yüdüğü, İslami sigorta faaliyetlerinin ekonomik büyüme üzerindeki olumlu 
ve önemli etkisi olduğu sonucuna ulaşmışlardır.

Özcan (2017) çalışmasında, tekâfülden bahsederek tekâfülün tarihsel 
gelişimi, finansal sistemdeki yeri ve konvansiyonel sigortacılıkla farklarına 
değinmiş, konvansiyonel sigorta ve tekâfülün muhasebe işlemlerini ele alan 
örnek uygulama ile tekafülün muhasebe sürecini incelemiştir.

Billah ve Basodan (2017) çalışmalarında, konvansiyonel sigortaya benze-
yen tekâfülün kendine özgü prosedürlere ve iş disiplinine sahip olduğunu, 
tekâfülün mevcut uluslararası muhasebe standartları ile uyumlu olarak İsla-
mi prensiplere uygun kendi muhasebe sistemini geliştirdiği sonucuna ulaş-
mışlardır.

Öner (2018) çalışmasında, sosyal güvenlik kavramı açısından tekâfülü ele 
almış, tekâfül hakkında temel bilgiler vererek, tekâfülün dünyadaki uygula-
malarını irdelemiştir.

Ünlü (2018) çalışmasında, tekâfül sisteminde toplanan primlerin katılım 
finans ürünlerinde değerlendirildiğini ve dönem sonunda ilgili masraflar dü-
şüldükten sonra artan tutarın katılımcıya iade edildiğini ifade ederek iade 
edilecek tutarların tahsil edilen primlerden fazla olması durumunda fazla 
olan kısma Gelir Vergisi Kanunu (GVK) kapsamında vergi tevkifatı yapılması 
gerektiğini tespit etmiştir.

Laçinbala ve Ünsal (2019) çalışmalarında, katılım sigortacılığında pence-
re sistemini değerlendirmişler, pencere sisteminin zorluklarını ve avantajları-
nı ele alarak Türkiye’de sistemin kısa ve orta vadede uygulanmasının faydalı 
olacağı sonucuna ulaşmışlar, ayrıca pencere sisteminin düzenleyici ve denet-
leyici otorite tarafından İslam hukuku kurallarına uygunluğu ve fonların ayrı 
yönetiminin muhasebe kayıtlarında gösterilmesi konusuna önem verilmesi 
gerektiğini vurgulamışlardır.

Arzova ve Şahin (2020) çalışmalarında, tekâfül sigortacılığını tarımsal 
üretime uygunluğunu inceleyerek tekâfül sigortacılığına tarımsal üretimde 
bir model önermişlerdir, ayrıca tekâfül sigortacılığının doğru bir şekilde uy-
gulanması ile tarımsal risklerin azaltılarak üreticilerin desteklenebileceği so-
nucuna ulaşmışlardır.

Radwan vd. (2020) çalışmalarında, blockchain teknolojisinin İslami sigor-
ta endüstrisi için kritik bir değer olarak benimsenmesini değerlendirmişler, 
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blockchain teknolojisinin dolandırıcılığın azaltılmasına yardımcı olabileceği-
ni, müşteriler için eylemlerin zamanında yapılmasını artırabileceğini, iddiala-
rın daha hızlı ve daha verimli bir şekilde yönetilmesine izin verebileceğini ve 
risk yönetimini iyileştirebileceğini ortaya koymuşlardır.

Başoğlu (2020) çalışmasında, katılım sigortacılığı prim üretimini Türki-
ye’de sigorta sektörüne katkıları açısından analiz etmiş, katılım sigortacılığı 
tarafından üretilen primlerin genel sigortacılık prim üretimine her geçen yıl 
artan oranda katkı sağladığı sonucuna ulaşmıştır.

Alkhan ve Hassan (2020) Bahreyn ve Suudi Arabistan’da faaliyet göste-
ren tekâfül şirketlerinin katılımcılar ve şirketleri için iki ayrı finansal tablo 
sunup sunmadıklarını analiz ettikleri çalışmalarında, Bahreyn’de faaliyet gös-
teren tekâfül şirketlerinin iki ayrı finansal tablo sunduğu, buna karşılık Suudi 
Arabistan’da faaliyet gösteren tekâfül şirketlerinin finansal tablolarında söz 
konusu ayrımın net bir şekilde görülmediği sonucuna ulaşmışlardır.

Samar (2021) Türkiye’de tekâfül ile ilgili yapılan çalışmaları tespit edip 
değerlendirmeyi amaçladığı çalışmasında, çalışmaların genel olarak birbirle-
rine benzediği, alanla ilgili yapılacak çalışmaların çeşitlendirilmesi gerektiği 
sonucuna ulaşmıştır.

Öner (2021) çalışmasında, Türkiye’de katılım sigortacılığının gelişimini 
incelemiş, 2017 yılında yürürlüğe giren Katılım Sigortacılığı Yönetmeliği ile 
beraber sektörde birçok yeni firmanın faaliyete başladığı, prim üretiminde si-
gortacılık sektörüne kıyasla daha fazla artış yaşandığı sonucuna ulaşmıştır.

Literatür incelendiğinde, tekâfülü farklı açılardan ele alan birçok çalışma 
literatürde yer alırken, tekâfül işlemlerinin muhasebe sürecini ele alan çalış-
maların sınırlı olduğu gözlemlenmektedir. Bu bağlamda çalışmanın literatüre 
katkı sağlaması beklenmektedir.

1. Katılım Sigorta (Tekâfül) 
İnsanoğlu hayatının her evresinde, gerçekleştirdiği eylemlerde risk ile 

her zaman karşı karşıya gelebilmektedir. Gelecekteki belirsizliklerden olum-
suz yönde etkilenme anlamına gelen risk, alınacak kararlarda önemli bir fak-
tör olarak ortaya çıkmaktadır. Yatırım, varlık edinimi vb. kararları alınırken 
risk faktörü ele alınmak sureti ile kararlar neticelendirilmektedir. Karar aşa-
masında yapılacak yatırımın, edinilecek varlığın gelecekteki getirileri hesap 
edilirken, gerçekleşebilecek kayıplar da göz önüne alınmaktadır.

Riskten korunmak adına geçmişten günümüze çeşitli yöntemler geliş-
tirilmiştir. Geliştirilen yöntemlerle risk tamamen ortadan kaldırılamazsa da 
etkileri azaltılmaktadır. Şüphesiz bu yöntemlerin en yaygın kullanım alanı 
bulanı sigorta olarak ortaya çıkmaktadır.
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Sigorta, riskten korunmak amacıyla, sigorta işi ile uğraşan kuruluşa be-
lirli bir dönem için prim ödeyerek, risk meydana geldiğinde zararın tamamı-
nı ya da belli bir oranını karşılamak üzere sağlanan güvencedir.1 Tanımdan 
da anlaşılacağı üzere sigorta, belirli bir ücret mukabilinde riskin karşı tarafa 
(sigorta şirketine) satılması anlamına gelmektedir. Zarar ortaya çıktığında, si-
gorta şirketi zararın tamamını ya da bir kısmını karşılamaktadır. Prim ödenen 
dönemde zarar ortaya çıkmazsa ödenen primin tamamı sigorta şirketine kal-
maktadır. Genel olarak da sigorta şirketi toplamış olduğu primlerden oluşan 
fonu her türlü finansal yöntemle (haram mal, faiz vb. de dâhil) değerlendire-
bilmektedir.

Konvansiyonel sigorta sisteminin riskin belirli bir ücret mukabilinden 
devredilmesi, sigorta primlerinden toplanan fonların faizli işlemlerde de-
ğerlendirilmesi vb. açısından İslam hukukuna aykırı yönleri bulunmaktadır. 
Konvansiyonel sigortanın İslam hukukuna aykırı uygulamalarının bulunması 
sebebi ile İslami hassasiyete sahip bireyler için tekâfül sistemi geliştirilmiştir.

Türkiye’de “Katılım Sigortacılığı” olarak ifade edilen tekâfül, literatürde 
“İslami Sigortacılık, Faizsiz Sigortacılık” isimleri ile de kullanılmaktadır. İlk 
tekâfül şirketi 1979 yılında Sudan’da kurulmuş, 1984 yılında ise Malezya’da 
Tekâfül Yasası çıkarılmıştır. İngiltere, Hollanda, İsveç gibi Avrupa ülkelerinde 
de tekâfül şirketi bulunmaktadır.2

Türkiye Katılım Bankaları Birliği (TKBB) tarafından yayınlanan Katılım 
Bankaları 2019 Faaliyet Raporu incelendiğinde, tekâfülün 2018 yılında %1’lik 
büyüme göstererek 46 milyar ABD doları ile İslami finansal ürünlerin %2’lik 
kısmını oluşturduğu görülmektedir. Tekâfül sektörünün ilk 3 pazarı; 15 mil-
yar ABD doları ile Suudi Arabistan, 13 milyar ABD doları ile İran ve 9 milyar 
ABD doları ile Malezya olarak ortaya çıkmaktadır. Türkiye’de ilk tekâfül şir-
keti 2009 yılında kurulmuş ve 2017 yılında yapılan yasal düzenleme ile kon-
vansiyonel sigorta şirketlerine tekâfül penceresi ile hizmet vermelerine izin 
verilmiştir. Söz konusu düzenleme ile Türkiye’de tekâfül sektörü büyüme 
göstermiştir.

1  Murat Baskıcı, “Osmanlı Anadolusunda Sigorta Piyasası: 1860-1918”, Ankara Üniversitesi SBF 
Dergisi 57/04 (2002), 2.

2  Hasan Hacak - Yunus Emre Gürbüz, “İslami Finansta Sigorta Ve Katılım Sigortası (Tekâfül)”, 
Yaşayan ve Gelişen Katılım Bankacılığı, ed. Şakir Görmüş vd. (İstanbul: TKBB Yayınları, 2019), 309-
310.
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1.1. Tekâfül Tanımı
Tekâfül, Arapça bir kelime olan ve müşterek ya da karşılıklı sorumluluk 

anlamında kullanılan “kefalet” kelimesinden türetilmiştir.3 Kelime anlamı iti-
bariyle karşılıklı yardımlaşmayı çağrıştırmaktadır.

Tekâfül, riskten korunmak amacıyla şahısların bağış olarak katkı payı 
ödemeleri ile sigorta fonu oluşturularak fonun yönetiminin sigortalılar ara-
sından seçilen bir kurula ya da ücret karşılığı çalışacak bir anonim şirkete 
devredilmesi ile yönetilmesi ve şahısların ortaya çıkacak zararının fondan 
karşılanması amacı taşıyan yöntemdir.4 Faizsiz Finans Standardı (FFS) 26: 
Tekâfül’de yer alan tanımdan da anlaşılacağı üzere tekâfül, katılımcıların ken-
di yararlarına kullanılmak üzere yaptıkları bağış ödemeleri ile oluşturulan 
fondan meydana gelmektedir. Fonun yönetimi ise katılımcılar arasından se-
çilecek bir kurula ya da ücret karşılığı faaliyette bulunacak tekâfül şirketine 
devredilebilmektedir.

Başka bir tanımda tekâfül, kâr amacı güdülmeden üyelerinin belirli risk-
leri paylaşmak, birbirlerine yardımcı olmak amacıyla oluşturdukları havuz 
sistemi olarak ifade edilmektedir.5 Bir başka tanımda ise tekâfül, yardımlaş-
ma akdine dayalı olan, üyeler tarafından ortak katılım ile gerçekleşen, ortak-
lardan birinin zararla karşılaşması durumunda ortağın zararını karşılamayı 
amaçlayan sigorta sistemi olarak tanımlanmaktadır.6 Tekâfül, risk paylaşımı 
konusunda yardımlaşmak amacıyla oluşturulan havuz sistemidir. Katılımcı-
lar söz konusu havuza bağış ile katkı sunmakta, herhangi bir katılımcının risk 
ile karşılaşması durumunda zarar havuzdan karşılanmaktadır.

1.2. Tekâfül Çeşitleri ve Modelleri
Tekâfül, mal tekâfül sigortası ve hayat tekâfül sigortası olmak üzere ikiye 

ayrılmaktadır. Mal tekâfül sigortası, fiili hasar meydana geldiğinde zararın 
karşılanması esasına dayanmaktadır. Yangın, araç (kasko) vb. sigortaları kap-
samaktadır. Aile tekâfülü olarak da adlandırılan7 hayat tekâfül sigortası ise 
sakatlık ve vefat durumlarına karşı bireylerin sigortalanmasıdır.8

Tekâfül modelleri ise mudârebe, vekâlet ve karma (hibrid) olarak uygu-
lanmaktadır.

3  Mehmet Ali Aksoy, “Türkiye’de Katılım Sigortacılığı”, Ankara Hacı Bayram Veli Üniversitesi 
Hukuk Fakültesi Dergisi 22/2 (2018), 5.

4  Türkiye Katılım Bankaları Birliği (TKBB), Faizsiz Finans Standartları (Türkiye: Türkiye Katılım 
Bankaları Birliği, Kabul Aralık 2015, 26: Tekâfül), 666.

5  Atila Yanpar, İslami Finans İlkeler, Araçlar ve Kurumlar (İstanbul: Scala Yayıncılık, 258 ,(2015.
6  Yunus Emre Gürbüz, “İslam Ekonomisi ve Sigortacılık (Tekâfül/Katılım Sigortacılığı)”, İslam 

Ekonomisi ve Finansı, ed. Seyfettin Erdoğan vd. (Kocaeli: Umuttepe Yayınları, 333 ,(2016.
7  Muhammad Ayub, İslami Finansı Anlamak (İstanbul: İktisat Yayınları, 448 ,(2017.
8  TKBB, Faizsiz Finans Standartları, 669.
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1.2.1. Mudârebe Modeli
Mudârebe, emek-sermaye ortaklığına dayanmaktadır. Katılımcılar tara-

fından ödenen primlerle (bağışlarla) oluşan fonun (sermayenin) tekâfül ope-
ratörü tarafından emek sahibi olarak yönetilmesi anlayışına dayanmaktadır. 
Tekâfül operatörü, fonda toplanan paraları İslam hukukuna uygun şekilde 
yatırım alanlarında kullanmak suretiyle değerlendirerek kâr elde etmektedir. 
Elde edilen kâr operatör ve katılımcılar arasında önceden belirlenen oranlarla 
paylaşılırken, zarar edilmesi durumunda zarar katılımcılar tarafından öde-
nen primlerden karşılanmaktadır.9

1.2.2. Vekâlet Modeli
Vekâlet, vekil ile vekâlet veren arasında düzenlenen, vekil tarafından 

vekâlet verenin irade ve menfaatine uygun faaliyette bulunmanın üstlenil-
diği sözleşmedir.10 Vekâlet modelinde, katılımcılar ve tekâfül şirketi arasın-
da vekâlet sözleşmesi imzalanmaktadır. Tekâfül şirketi vekil sıfatı ile tekâfül 
fonunu işletmekte ve vekâlet ücreti almaktadır. Mudârebe modelinde oldu-
ğu gibi fonların işletilmesinden elde edilen kazançlardan tekâfül şirketi pay 
almamaktadır. Uygulamada sigortacılık faaliyetlerinin gerçekleştirilmesinde 
vekâlet yöntemine başvurulurken fonların işletilmesinde genellikle mudâre-
be yöntemi tercih edilmektedir.11

1.2.3. Karma (Hibrid) Model
Karma model mudârebe ve vekâlet modelinin bir arada kullanılmasın-

dan oluşmaktadır. Söz konusu modelde katılımcı ve tekâfül şirketi arasın-
da hem mudârebe sözleşmesi hem de vekâlet sözleşmesi düzenlenmektedir. 
Karma modelde tekâfül şirketi başlangıçta hem vekâlet ücreti almakta hem de 
katılımcılar tarafından oluşturulan fonların işletilmesinden elde edilen kâr-
dan pay almaktadır.12

1.3. Katılım Sigortasının (Tekâfülün) Unsurları
Katılım sigortasının üç unsuru bulunmaktadır. Bunlar; katılımcı, katılım 

fonu ve katılım sigorta şirketidir.

9  İlker Dilek, “Türkiye’de Tekafül (Katılım Sigortacılığı) ve Uygulanabilirliği Üzerine Bir De-
ğerlendirme”, Bankacılık ve Sigortacılık Araştırmaları Dergisi 13 (2019), 46-47.

10  Vehbi Umut Erkan, “6098 Sayılı Türk Borçlar Kanunu’na Göre Vekâlet Sözleşmesinde Vekâ-
let Verenin Ücret Ödeme Borcu Dışındaki Diğer Borçları”, Ankara Üniversitesi Hukuk Fakültesi 
Dergisi 62/2 (2013), 441.

11  Hakan Aslan, “Türkiye’de Tekafül (İslami Sigorta) Uygulamaları: Problemler ve Çözüm 
Önerileri”, Uluslararası İslam Ekonomisi ve Finansı Araştırmaları Dergisi 1/1 (2015), 104-105.

12  Muhammed Hadin Öner, “Katılım Sigortacılığı Yönetmeliği Perspektifinde İslami Sigortacı-
lığın Gelişimi”, Journal of Emerging Economies and Policy 3/1 (2018), 64.
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1.3.1. Katılımcı
Katılım sigorta sisteminde katılımcı, risklere karşı korunmak amacıyla 

katılım fonuna belirli bir ücret ödemek sureti ile gelecekte ortaya çıkabilecek 
risklerini diğer katılımcılarla paylaşmak niyetinde olan kişi ya da kuruluştur. 
Ödemiş olduğu belirli bir ücret mukabilinde risk paylaşımına dâhil olan ka-
tılımcı, kendisini risklere karşı koruduğu gibi diğer katılımcıların riskini de 
paylaşmış olmaktadır.

1.3.2. Katılım Fonu
Katılım fonu, katılımcılar tarafından ödenen ücretlerden oluşan fondur. 

Söz konusu fon ile katılımcılardan birinin herhangi bir risk ile karşılaşması 
durumunda ortaya çıkan zarar belirli ölçüde tanzim edilmektedir. Fonda bi-
riken tutarın zararları karşılamaya yetmemesi durumunda katılımcılar fona 
tekrar para aktarmak durumunda olmaktadırlar. Katılımcıların ortaya çıkan 
zararları tanzim edildikten sonra fonda artan bedel olduğunda katılımcılara 
iade edilmektedir.

Katılım fonu esasında katılım sigorta şirketinin kurmuş olduğu organi-
zasyon ile katılımcıların ödemiş oldukları ücretler ile oluşturulmaktadır. Ka-
tılım fonu katılım sigorta şirketi tarafından yönetilmektedir. Fonun yönetimi 
hem sigorta faaliyetlerini, yani katılımcıların zararlarının tanzim edilmesini 
hem de fonda biriken paranın atıl bırakılmayarak değerlendirilmesini kap-
samaktadır. Fonda biriken tutarlar İslami prensiplere göre değerlendirilebil-
mektedir.

1.3.3. Katılım Sigorta Şirketi
Katılım sigorta şirketi, tekâfül yönteminin karşılıklı yardımlaşma pren-

sibinin gerçekleştirilebilmesi için katılımcıların bir araya getirilmesi suretiyle 
katılım fonunun oluşturulması ve oluşturulan fonla katılımcıların risklerinin 
tanzim edilmesi amacıyla faaliyette bulunan kuruluştur. Genel anlamda işlet-
meler kâr elde etmek amacıyla kurulan kuruluşlar olarak ifade edilmektedir. 
Katılım sigorta şirketi de bir işletme olması hasebiyle faaliyetlerinde kâr ama-
cı gütmektedir.

Katılım sigorta şirketleri genel olarak karma (hibrid) modeli ile faaliyette 
bulunmaktadırlar. Katılımcılar tarafından ödenen primlerden sigorta işlem-
leri için belirli oranda vekâlet ücreti, katılım fonunun yönetilmesi neticesinde 
elde edilen kârdan da pay almaktadırlar.

Katılım sigorta şirketleri katılımcılar tarafından oluşturulan katılım fonu-
nu yönetmektedir. Katılım fonunun yönetimi, katılımcıların sigorta işlemleri 
ile fonların âtıl bırakılmaması için İslami prensiplere göre değerlendirilerek 
kâr elde edilmesini kapsamaktadır.
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Tekâfül sisteminin karşılıklı yardımlaşma amacı taşıdığı ancak katılım si-
gorta şirketlerinin kâr amacı güttüğü bu bağlamda da uygulamanın tekâfülün 
amacı ile örtüşmediği eleştirilmektedir. Yukarıda da değinildiği gibi tekâfül 
sisteminde katılımcı, katılım fonu ve katılım sigorta şirketi olmak üzere üç 
unsur bulunmaktadır. Katılımcılar tarafından oluşturulan katılım fonu katı-
lım sigorta şirketi tarafından yönetilmektedir. Katılım sigorta şirketi organi-
zasyon gerçekleştiren bir işletme olarak faaliyette bulunmaktadır. Genel ola-
rak işletme kurmadaki amacın kâr elde etmek olduğu gerçeğinden hareketle 
katılım sigorta şirketinin katılım fonunu yönetmesi neticesinde kâr elde etme 
arzusunda olması ve kâr elde etmesi olağan karşılanmalıdır. Tekâfüldeki kar-
şılıklı yardımlaşma katılımcılar arasında olmaktadır. Katılımcılar tarafından 
oluşturulan katılım fonundan tarafların zararları tanzim edilerek yardımlaş-
ma gerçekleşmektedir.

1.4. Tekâfül ve Konvansiyonel Sigortanın Karşılaştırılması
Tekâfül, karşılıklı sorumluluk, karşılıklı dayanışma ve ortak fayda un-

surlarından oluşmaktadır.13 Tekâfül sisteminde katılımcılar ortak fayda amacı 
ile bir araya gelmekte, karşılıklı dayanışma ve karşılıklı sorumluluk bilinci ile 
hareket etmektedir.

Tekâfül sistemi konvansiyonel sigorta sisteminden birçok yönüyle ayrış-
maktadır. Tekâfül ve konvansiyonel sigorta arasındaki en belirgin ve ilk fark 
sözleşmeden kaynaklanmaktadır. Tekâfül bir bağış sözleşmesi iken, sigorta 
bir satın alma sözleşmesidir. Konvansiyonel sigortada zarar riski belli bir üc-
ret ile sigorta şirketine satılırken, tekâfülde risk katılımcılar arasında payla-
şılmaktadır. Tekâfülde katılımcılardan bağış yöntemi ile toplanan fonlar İsla-
mi prensiplere göre değerlendirilirken, konvansiyonel sigortada sigortalılar 
tarafından ödenen primler sigorta şirketi tarafından yasal mevzuat sınırları 
içerisinde faiz, haram mal ve hizmet vb. kapsayan her türlü yatırıma kanalize 
edilebilmektedir.14

Tekâfül ve konvansiyonel sigorta arasında ortaya çıkan söz konusu fark-
lılıklar tekâfülün İslami prensiplere göre işleyen bir sistem olmasından kay-
naklanmaktadır. Tekâfülde İslam hukuk kuralları dikkate alınırken konvansi-
yonel sigortada böyle bir zorunluluk bulunmamaktadır.

2. Katılım Sigorta Muhasebe Süreci
Katılım sigortası muhasebe süreci örnek uygulama ile ele alınacaktır. Ör-

nek uygulamada bir katılım sigorta şirketi ile ticari ve sınai bir işletme ara-
sında tekâfül sözleşmesi kurgulanarak katılım sigorta şirketi ve işletmeye ait 

13  Muhammad Ayub, İslami Finansı Anlamak (İstanbul: İktisat Yayınları, 447 ,(2017.
14  Levent Sezal, “Türkiye Sigortacılık Sektörünün Değerlendirilmesi Ve Faizsiz Sigortacılık Sis-

teminin Uygulanabilirliği”, Uluslararası Sosyal Araştırmalar Dergisi 10/52 (2017), 1163.
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muhasebe süreçleri ayrı ayrı ele alınacaktır. Muhasebe kayıt süreçlerinde iş-
letmelerin ve katılım sigorta şirketlerinin kullanmış oldukları hesap planları 
farklılık arz etmektedir.

Çalışmanın uzamaması ve alanla ilgili başka çalışmaların da yapılma-
sının önünün açılması için aracı işletmelere (acente) ait muhasebe süreçleri 
dikkate alınmamıştır.

Örnek:

TKF Katılım Sigorta A.Ş. ve ABC Gıda San. Tic. A.Ş. 01/01/2020 tarihin-
de işletmenin 19 AK 799 plakalı aracına Zorunlu Trafik (Zorunlu Karayolları 
Mali Sorumluluk) sigortası için tekâfül sözleşmesi düzenlemişlerdir. Tekâfül 
bedeli 1.000,00 TL, Vergi %5, poliçe limiti 300.000,00 TL olarak belirlenmiştir. 
01/05/2020 tarihinde ABC A.Ş.’ye ait sigortalı aracın kaza yapması sonucu ka-
tılım sigorta şirketi tarafından 10.000,00 TL hasar ödemesi gerçekleştirilmiştir.

2.1. Katılım Sigorta Şirketi Muhasebe Kayıtları
Katılım sigorta şirketleri tarafından kullanılan sigortacılık hesap planı 

hesap sınıfları aşağıdaki gibidir:

SINIF 
KODU

HESAP SINIFLARI

1 CARİ VARLIKLAR
2 CARİ OLMAYAN VARLIKLAR
3 KISA VADELİ YÜKÜMLÜLÜKLER
4 UZUN VADELİ YÜKÜMLÜLÜKLER
5 ÖZSERMAYE
6 GELİR TABLOSU HESAPLARI
7 HAYAT DIŞI BRANŞLARI TEKNİK KISIM GELİR TABLOSU
8 -
9 NAZIM HESAPLAR

Konvansiyonel sigorta şirketleri tarafından da aynı hesap planı kulla-
nılmaktadır. Faaliyet yapıları farklılık arz eden iki işletmenin de aynı hesap 
planını kullanmaları uygun görülmemektedir. Bu bağlamda katılım sigorta 
şirketleri için faaliyet yapılarına özgü yeni bir hesap planı oluşturulması ihti-
yacı ortaya çıkmaktadır.

Katılım sigorta şirketleri Kamu Gözetimi Muhasebe ve Denetim Stan-
dartları Kurumu (KGK) tarafından yayınlanan Türkiye Finansal Raporlama 
Standardı (TFRS) 4 Sigorta Sözleşmeleri Standardına göre muhasebe işlem-
lerini gerçekleştirmektedir. Ayrıca KGK tarafından katılım finans ürünleri-
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nin muhasebeleştirilmesi için Faizsiz Finans Muhasebe Standartları (FFMS) 
yayınlanmaktadır. Ancak tekâfül için henüz yayınlanan FFMS bulunmamak-
tadır. Tekâfül için de FFMS yayınlanması ihtiyacı bulunmaktadır. İlerleyen 
zamanlarda KGK tarafından tekâfül için de FFMS yayınlanması beklenmek-
tedir.

TKF Katılım Sigorta A.Ş. tarafından sözleşmeye istinaden gerçekleştirile-
cek muhasebe kayıtları aşağıdaki gibidir.

a) Prim Tahakkuk Kaydı:

TKF Katılım Sigorta A.Ş.’nin sözleşme gerçekleştirildikten sonra yapaca-
ğı ilk kayıt şu şekildedir:

b) Prim Tahsilat Kaydı:

TKF Katılım Sigorta A.Ş. tarafından prim tahsilatı nakit olarak gerçekleş-
tirildiğinde aşıdaki şekilde muhasebe kaydı yapılacaktır.



280 Hitit İlahiyat Dergisi   Cilt: 20   Sayı:3

Harun KISACIK

c) Gider Vergisi Ödeme Kaydı:

15 Şubat 2020 tarihinde TKF Katılım Sigorta A.Ş. tarafından gider vergisi 
banka aracılığı ile ödendiğinde aşağıdaki şekilde muhasebe kaydı yapılacak-
tır.

d) Hasar Ödemesi:

01/05/2020 tarihinde ABC A.Ş.’ye ait sigortalı aracın kaza yapması sonucu 
10.000,00 TL hasar ödemesi yapıldığında TKF Katılım Sigorta şirketi tarafın-
dan aşağıdaki şekilde kayıt yapılması gerekmektedir.
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e) Süresi Biten Poliçe İçin Bakiye Ödemesi:

TKF Katılım Sigorta şirketi tarafından hasar ödemesi gerçekleştirilmedi-
ği varsayılarak poliçe süresi bittiğinde müşteriye tekâfül fonunda arta kalan 
paradan 100,00 TL iade ödemesi gerçekleştirildiğinde aşağıdaki şekilde mu-
hasebe kaydının yapılması gerekmektedir.

Örnek uygulama genel hatları ile kurgulanıp çözümlendiği için veri ye-
tersizliği sebebi ile TKF Katılım Sigorta A.Ş.’ye ait finansal tablolar oluşturul-
mamıştır. Ancak katılım sigorta şirketi tarafından kendi finansal tablolarına 
ek olarak katılımcılara ait gelirlerin gösterilmesi aşağıdaki şekilde özetlene-
bilir:

Tekâfül Gelirleri                                                                                             xxx

Tekâfül Giderleri (-)                                                                                       xxx

                                                                                                                 -____________

Hasılat Fazlası                                                                                                 xxx

                                                                                                                 +____________

Yatırım Gelirleri                                                                                              xxx

Yatırım Gelirlerinden Katılım Sigorta Şirketi Payı (-)                               xxx

                                                                                                                  -___________

Katılımcılara Ait Toplam Gelir                                                                     xxx
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2.2. İşletmenin Muhasebe Kayıtları
İşletme tarafından 19 AK 799 plakalı aracına Zorunlu Trafik (Zorunlu 

Karayolları Mali Sorumluluk) sigortası için vergiler dâhil ödenen toplam 
1.050,00 TL için işletme tarafından yapılması gereken muhasebe kayıtları aşa-
ğıda yer almaktadır.

a) Primin Ödenmesi:

ABC Gıda A.Ş. tarafından tekâfül ödemesi gerçekleştirildiğinde aşağıda-
ki şekilde muhasebe kaydının yapılması gerekmektedir. 

İşletme 1 Ocak 2020 tarihinde peşin olarak toplam 1.050,00 TL poliçe 
bedelini ödediğinde İşletme açısından Zorunlu Trafik (Zorunlu Karayolları 
Mali Sorumluluk) Sigortası 12 aylık dönemi kapsamaktadır. Her aya ait tekâ-
fül gideri (1.050 / 12) 87,50 TL olmaktadır. Dönemsellik kavramı gereği ocak 
ayına ait poliçe ödemesi gideri gerçekleşmekte ancak sonraki ayların giderleri 
henüz gerçekleşmemiş olmaktadır. Bu açıdan ocak ayından sonraki her ayın 
gideri ilk olarak gelecek aylara ait giderler hesabında muhasebeleştirilecek 
akabinde ilgili aylar geldiğinde gider hesabına aktarılacaktır.

İşletme tarafından taşıtın üretim faaliyetlerinde kullanılması durumun-
da gider hesabı olarak 730 Genel Üretim Giderleri hesabının, araştırma ge-
liştirme faaliyetlerinde kullanması durumunda 750 Araştırma ve Geliştirme 
Giderleri hesabının, pazarlama faaliyetlerinde kullanılması durumunda 760 
Pazarlama, Satış ve Dağıtım Giderleri hesabının, yönetim faaliyetlerinde kul-
lanılması durumunda 770 Genel Yönetim Giderleri hesabının kullanılması 
gerekmektedir. Örnek uygulamada taşıtın pazarlama faaliyetlerinde kullanıl-
dığı kabul edilerek 760 Pazarlama, Satış ve Dağıtım Giderleri hesabının kulla-
nılması tercih edilmiştir.
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b) Giderleştirme Kaydı:

ABC Gıda A.Ş. tarafından ilgili aylar geldiğinde 180 Gelecek Aylara Ait 
Giderler hesabında bekletilen tutarlar ilgili gider hesaplarına aşağıdaki şekil-
de aktarılacaktır.

Şubat ayında ilgili gider hesabına aktarım:
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Mart ayında ilgili gider hesabına aktarım:

Diğer aylarda da aynı şekilde kayıt gerçekleştirilecektir.

c) Süresi Biten Poliçe İçin Bakiye Ödemesi Alınması:

ABC Gıda A.Ş. tekâfül poliçe süresi bittikten sonra tekâfül fonunda arta 
kalan paradan 100,00 TL iade ödemesi aldığında aşağıdaki şekilde muhasebe 
kaydı gerçekleştirilmektedir.

ABC Gıda A.Ş.’ye ait aracın karışmış olduğu kaza neticesinde TKF Katı-
lım Sigorta A.Ş. tarafından karşı taraf aracına ait hasar ödemesi gerçekleştiril-
diği için ABC Gıda A.Ş. tarafından hasar ödemesine ilişkin kayıt gerçekleşti-
rilmemiştir.

Sonuç
İslam dini bireylerin gündelik yaşamlarında uyması gereken belirli ku-

rallar ortaya koymaktadır. Bu kurallara toplum tarafından riayet edildiği 
ölçüde toplumda felah sağlanabilmektedir. İslam dini faizi kesin bir şekilde 
yasaklarken ticari faaliyetleri teşvik etmektedir. Yardımlaşma, dayanışma vb. 
yöntemlerle insanların birbirlerine ve hatta diğer canlılara faydalı olmaları, 
zarar vermemeleri gerekmektedir.

Günlük hayatta karşılaşılan risklere karşı korunma ihtiyacı ortaya çık-
maktadır. İslami prensiplere göre işleyen, yardımlaşma, dayanışma temeline 
dayanan tekâfül, İslami hassasiyete sahip bireyler tarafından risklere karşı ko-
runma yöntemi olarak tercih edilmektedir.
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Uygulamada katılım sigorta şirketlerinin kâr amacı ile faaliyette bulun-
maları tekâfül sisteminde karşılıklı yardımlaşma prensibine aykırılık teşkil 
ettiği için eleştirilmektedir. Katılım sigorta şirketleri katılımcılar tarafından 
oluşturulan katılım fonunu yönetmek sureti ile gelir elde etmektedirler. İşlet-
melerin nihai hedefi kâr elde etmek olduğundan hareketle bu durum olağan 
karşılanmalıdır. Karşılıklı yardımlaşma katılımcılar arasında olmaktadır. Ka-
tılımcılar ve katılım sigorta şirketi arasında karşılıklı yardımlaşma esas değil-
dir. Ancak katılım sigorta şirketlerinin muhasebe işlemlerinde kendi serma-
yeleri ve tekâfül fonu için müstakil iki ayrı hesap tutarak bilgi kullanıcılarına 
güvence vermeleri gerekmektedir.

Katılım sigorta şirketleri, konvansiyonel sigorta şirketlerinin kullanmış 
oldukları Tek Düzen Hesap Planını kullanmak sureti ile muhasebe kayıtla-
rını gerçekleştirmektedirler. Oysa katılım sigorta şirketlerinin faaliyet yapısı 
birçok açıdan konvansiyonel sigorta şirketlerinden farklılık göstermektedir. 
Farklı faaliyet yapısına sahip olan iki kuruluşun muhasebe uygulamalarında 
aynı hesap planını kullanmaları da doğru olmamaktadır. Bu bağlamda ka-
tılım sigorta şirketleri için faaliyet yapılarını yansıtacak yeni bir hesap planı 
oluşturulması gerekmektedir.

Ayrıca katılım sigorta şirketleri katılım finans ürünlerine münhasır ol-
mayan Kamu Gözetimi Muhasebe ve Denetim Standartları Kurumu (KGK) 
tarafından yayınlanan Türkiye Muhasebe Standartları / Türkiye Finansal 
Raporlama Standartları (TMS/TFRS)’lere göre muhasebe işlemlerini gerçek-
leştirmektedir. Yine KGK tarafından katılım finans ürünleri dikkate alınarak 
yayınlanan Faizsiz Finans Muhasebe Standartları (FFMS) bulunmaktadır. An-
cak hâlihazırda tekâfül için yayınlanan FFMS bulunmamaktadır. Tekâfül için 
de KGK tarafından FFMS yayınlanması beklenmektedir.

Çalışmada tekâfül kavramı ele alınarak konvansiyonel sigortaya alterna-
tif bir yöntem olarak uygulandığı ortaya konmuş, katılım sigorta şirketi ile 
ticari ve sınai bir işletme arasında gerçekleştirilen tekâfül sözleşmesi üzerine 
kurgulanan örnek ile katılım sigorta şirketi ve işletme muhasebe kayıt süreç-
leri çözümlenerek muhasebe meslek mensuplarına, bilgi kullanıcılarına reh-
berlik etmesi amaçlanmıştır.

Literatür incelendiğinde tekâfül sisteminin yapısını, işleyişini ele alan ça-
lışmalar belirli ölçekte olsa da muhasebe sürecini ele alan çalışmaların sınırlı 
olduğu tespit edilmektedir. Bu bağlamda çalışmanın literatüre katkı sunması 
beklenmektedir. Ayrıca çalışmanın uygulama kısmında örnek genel hatları 
ile kurgulanıp çözümlendiği için alanla ilgili başka çalışmaların da yapılma-
sının önü açılmaktadır.
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AAOIFI Gold Standard and its Impact on Turkish Financial Mar-
kets

Abstract
Throughout history, gold has had an important place in economic life. 

Used as a means of payment for a long time in the monetary system, gold 
later became stability, safe haven, the economic power of states, and the most 
important investment tool. It is also a means of payment, savings, and invest-
ment in the Islamic world with a population of 1.7 billion today. However, the 
financialization of the economic system in the world has made it obligatory 
for individuals, businesses, and their states to keep up with the system. In the 
Islamic world, after the 1950s, in the states that gained their independence 
from the yoke of imperialism, with the increase in production, growth, de-
velopment, and value of oil, the investment and financing instruments and 
institutions that can be integrated into the modern economic system have 
found themselves again. Gold, which is an investment tool for both indivi-
duals, businesses, and states, has gained a new dimension with the accounts 
opened within the banks within the financialization system. The debate on 
whether gold accounts opened in banks is permissible for various reasons 
has been going on for a long time. Due to these discussions, people invest 
in physical gold but refrain from using a more liquid and safe tool through 
the banking system. While these discussions were ongoing, the Accounting 
and Supervision Agency for Islamic Financial Institutions (AAOIFI) issued 
the Standard on Gold and Gold Transactions at the end of 2016 and decided 
that gold accounts are permissible as long as various conditions are met be-
fore banks. The results of this decision, there have been changes, especially 
under the mattress called as gold to the banking system integration with the 
accelerated banks within the gold account the amount of the investor and the 
amount of Islamic Cooperation is reflected particularly in the Organization 
member states immediately to the economic system in Turkey.

With Gold and Gold Transactions by AAOIF Rules for Standards, imme-
diately after the publication of the 3500 tons of physical gold on the market 
in Turkey gold to be brought into the system and the gold market of efforts 
to stimulate the economy are recorded (gold accounts, under-based rental 
certificates, gold, and bonds, etc.) has begun. The studies yielded results in 
2018 and were made available to the member banks and customers of which 
a Gold Transfer System has been established by Takasbank. With the Gold 
Transfer System, gold banking is primarily aimed at attracting savings kept 
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in the form of gold to the economy, increasing the amount of savings in the 
country through financial markets, and preventing waste.

Once accepted gold standard for the study that there is a significant inc-
rease in the gold account of the participation banks in Turkey and illustrates 
how a performance is examined in this regard. The reflex in the gold accounts 
of the gold standard before and after the publication was determined by the 
Mann Whitney U Test, one of the non-parametric tests. The study concludes 
that the gold deposits of about 10 billion per year between 2010-2016 incre-
ased by 21 times over 4 years in Turkey it said it reached 210 billion TL. On 
the other hand, it can be stated that on a quantity basis, the gold level in the 
banking system reached 135 tons, and the enterprises partially achieved their 
purpose. In addition, it was concluded that participation banks had approxi-
mately 2 times better performance in terms of gold per branch compared to 
conventional banks before and after the publication date of the standard. In 
addition, it has been revealed that after the publication of the standard, a 
significant increase was achieved in gold accounts in participation banks and 
gold accounts of conventional banks. However, the expectation of an increase 
in gold accounts of participation banks compared to conventional banks be-
fore and after the publication of the standard could not be confirmed and it 
was concluded that there was no significant difference. When the results are 
evaluated together, it can be said that although participation banks are supe-
rior in terms of gold accounts per branch compared to conventional banks, 
they have not been successful enough in explaining the relevant standard 
since the date the gold standard was published and they could not evaluate 
the relevant advantage in their favor.

Keywords: AAOIFI, Finance and Banking, Participation Banks, Gold Ac-
counts, Conventional Bank.

AAOIFI Altın Standardı ve Türkiye Finansal Piyasalarına Etkisi

Öz
Tarih boyunca altın ekonomik hayatta önemli bir yere sahip olmuştur. 

Parasal sistem içinde uzun bir dönem ödeme aracı olarak kullanılan altın 
daha sonraları bir istikrar, güvenli liman, devletlerin ekonomik gücü ve en 
önemli yatırım aracı haline gelmiştir. Günümüzde 1,7 milyar nüfusa sahip 
İslam dünyasında da ödeme aracı olma, birikim ve yatırım aracı olma özel-
liği de taşımaktadır. Ancak dünyadaki ekonomik sistemin giderek finansal-
laşması bireylerin, işletmelerin ve devletlerin de sisteme ayak uydurmalarını 
zorunlu hale getirmiştir. İslam dünyası da 1950’lerden sonra emperyalizmin 
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boyunduruğundan sıyrılarak bağımsızlığına kavuşan devletlerde üretimin 
artması, büyüme, gelişme ve petrolün değer kazanmasıyla modern ekono-
mik sisteme entegre olabilecek İslami prensiplere bağlı yatırım ve finansman 
araçları, kurumları yeniden kendini bulmuştur. Gerek birey, işletme gerekse 
devletler için yatırım aracı olan altın finansallaşan sistem içerisinde bankalar 
bünyesinde açılan hesaplarla yeni bir boyut kazanmıştır. Bankalarda açılan 
altın hesaplarının çeşitli gerekçelerle caiz olup olmadığı tartışması uzun bir 
zaman süregelmiştir. Bu tartışmalardan dolayı insanlar fiziki altına yatırım 
yapmakta fakat bankacılık sistemi vasıtasıyla daha likit ve güvenli bir araç 
kullanmaktan geri durmaktadır. Bu tartışmalar sürerken İslâmî Finans Kuru-
luşları İçin Muhasebe ve Denetleme Kurumu (AAOIFI), 2016 yılı sonunda Al-
tın ve Altın İşlemleriyle İlgili Kurallar Standardı’nı çıkararak bankalar nezdinde 
çeşitli şartlar yerine getirildiği sürece altın hesaplarının caiz olduğuna karar vermiştir. 
Bu kararın sonuçları İslam İşbirliği Teşkilatına üye ülkelerinde özellikle Türkiye’de 
ekonomik sisteme hemen yansıyarak özellikle yastık altı diye tabir edilen altının 
bankacılık sistemine entegrasyonu hızlanmış bankalar bünyesinde altın hesaplarıyla 
yatırımcı miktarına ve tutarında değişimler yaşanmıştır. 

AAOIFI tarafından Altın ve Altın İşlemleriyle İlgili Kurallar Standar-
dı’nın yayınlanmasının hemen sonrasında Türkiye’de piyasadaki 3.500 ton 
fiziki altının sisteme kazandırılması ve altın piyasasının kayıt altına alınarak 
ekonomiyi canlandırması için çalışmalar (altın hesapları, altına dayalı kira 
sertifikaları ve altın tahvili vb.) başlamıştır. Çalışmalar 2018 yılında sonuç 
vererek Takasbank nezdinde Altın Transfer Sistemi kurulmuş üye banka ve 
müşterilerinin kullanımına sunulmuştur. Altın Transfer Sistemi ile birlikte 
Altın bankacılığında en başta, altın şeklinde tutulan tasarrufların ekonomiye 
çekilmesi, mali piyasalar vasıtasıyla yurt içindeki tasarruf miktarının artırıl-
ması ve israfın önüne geçilmesi amaçlanmıştır.    

Çalışmada ilgili altın standardı kabul edildikten sonra Türkiye’de altın 
hesaplarında artışın anlamlı olup olmadığı ve katılım bankalarının bu konuda nasıl 
bir performans sergilediği incelenmiştir. Altın standardının yayınlanma ön-
cesi ve sonrası altın hesaplarındaki refleks Non parametrik testlerden Mann 
Whitney U Testi aracılığıyla tespit edilmiştir. Çalışma sonucuna göre Tür-
kiye’de 2010-2016 yılları arasında yaklaşık 10 milyar TL olan altın mevdu-
atlarının 4 yılda 21 kat artarak 210 milyar TL düzeyine ulaştığı söylenebilir. 
Diğer taraftan miktar bazında da bankacılık sistemindeki altın seviyesi 135 
tona ulaşarak girişimlerin kısmen amacına ulaştığı ifade edilebilir. Ayrıca 
katılım bankalarının konvansiyonel bankalara göre şube başına altın hesabı 
noktasında standardın yayınlanma tarihinden önce ve sonrasında da yaklaşık 
2 kat daha iyi performansa sahip olduğu sonucuna ulaşılmıştır. Bunun yanın-
da standardın yayınlanmasından sonra katılım bankalarındaki altın hesap-
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larında da konvansiyonel bankaların altın hesaplarında da anlamlı bir artış 
sağlandığı ortaya konulmuştur. Ancak katılım bankalarının altın hesapların-
da standardın yayınlanması öncesi ve sonrasında konvansiyonel bankalara 
göre artış beklentisi teyit edilememiş, anlamlı bir farklılık olmadığı sonucu-
na varılmıştır. Çıkan sonuçlar birlikte değerlendirildiğinde, katılım bankala-
rı ne kadar konvansiyonel bankalara göre şube başına altın hesapları nok-
tasında üstün olsalar da altın standardı yayınlandığı tarihten itibaren ilgili 
standardı anlatmakta yeterince başarılı olamadıkları, ilgili avantajı kendi lehine 
değerlendiremedikleri söylenebilir. 

Anahtar Kelimeler: AAOIFI, Finans ve Bankacılık, Katılım Bankaları, Altın 
Hesapları, Konvansiyonel Banka. 

Giriş
İnsanlığın ilk çağlarından itibaren altın vazgeçilmez bir maden olarak 

hayatın içinde yer almıştır. Altın, sınırlı rezervlere sahip olması, dayanıklı bir 
madde olması, işlenmesinin kolay olması ve alternatifinin olmamasından do-
layı günümüze kadar değerini korumuştur. Bu süreçte takı, tasarruf aracı, de-
ğişim aracı ve yatırım aracı olarak kullanılmış son dönemde de yatırım aracı 
olma özelliği giderek artan bir hal almıştır1. Günümüzde bir istikrar, güvenli 
liman, devletlerin ekonomik gücü ve en önemli yatırım aracı haline gelmiştir.  

İslam medeniyetinin ortaya çıkmasından itibaren de İslam dünyasında 
da ödeme aracı olma, birikim ve yatırım aracı olma özelliği de taşımaktadır. 
Ancak dünyadaki ekonomik sistemin giderek finansallaşması bireylerin, iş-
letmelerin ve devletlerin sisteme ayak uydurmalarını zorunlu hale getirmiş-
tir. İslam dünyasında 1950’lerden sonra üretimin artması ve petrolün değer 
kazanmasıyla modern ekonomik sisteme entegre olabilecek İslami prensiple-
re bağlı yatırım ve finansman araçları yeniden kendini bulmuştur. 

Dünya altın konseyine göre merkez bankalarınca rezerv edilen yaklaşık 
35 bin ton altın bulunmaktadır. ABD 8133 tonla 1., Almanya 3.363 tonla 2. ve 
IMF 2.184 tonla 3. sırada yer almaktadır. Türkiye ise merkez bankası rezervi 
olarak 583 tonluk rezervle 12. sıradadır2. 

İslam dünyasında İslami finansal kuruluşlar ekonomik sistemlerin çark-
ları haline gelmiştir. Birleşik Arap Emirlikleri, Kuveyt, Malezya ve Türkiye 
başta olmak üzere birçok Müslüman ülkede İslami finansal araç çeşitliliği ve 
bu finansal araçlara yapılan yatırım tutarı artmış, küresel İslami finans hac-

1  Emir Kaan Cengiz, “Lidya “Altın Ülke” Türkiye Altın Piyasaları”, Uluslararası Katılımlı Altın, 
Gemoloji ve Kuyumculuk Sempozyumu, Selcen Doğan (Manisa: Salihli Belediyesi Kültür Yayın-
ları, 2015), 145-147. 

2  World Gold Council, “Monthly Central Bank Statistics” (Erişim: 30 Ocak 2021). 
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mi 3 trilyon seviyesine ulaşmıştır3. İslami finansal kuruluşlar noktasında en 
önemli kurum olan katılım bankacılığı Türkiye’de kurulduğu 1984 yılından 
itibaren büyük gelişim göstermiştir. 2021 yılı itibariyle sektörden aktif büyük-
lüğü noktasında %7,2 pay, toplanan fonlardan ise % 9,3 pay almış durumda-
dır4.

Bu süreçte yatırım aracı olan altın finansallaşan sistem içerisinde banka-
lar bünyesinde açılan hesaplarla yeni bir boyut kazanmıştır. Ekonomik sis-
temin giderek finansallaşması ile sosyo-ekonomik değişiklikler altında fiyat 
dalgalanmalarını arttırmış ve diğer yatırım araçlarıyla karşılaştırıldığında 
onu daha güvenilir bir konuma ulaştırmıştır5. 

Bankalarda açılan altın hesaplarının çeşitli gerekçelerle caiz olup olma-
dığı tartışması uzun bir zaman süregelmiştir. İnsanlar altına yatırım yapsa da 
bu tartışmalardan dolayı bankacılık sistemi gibi daha likit ve güvenli bir araç 
kullanmaktan geri durmuşlardır. Bu tartışmalar sürerken İslâmî Finans Ku-
ruluşları İçin Muhasebe ve Denetleme Kurumu (AAOIFI), 2016 yılı sonunda 
Altın ve Altın İşlemleriyle İlgili Kurallar standardını çıkararak bankalar nez-
dinde çeşitli şartlar yerine getirildiği sürece altın hesaplarının caiz olduğuna 
karar vermiştir.

Literatür incelendiğinde altının tarih boyunca sürdürdüğü serüven, al-
tının ülkeler/işletmeler/bireyler için taşıdığı önem ve finansal piyasalar ve fi-
nansal piyasalardaki önemi, borsaya/emtia piyasasına etkisi, üretime/milli ge-
lire etkisi gibi konular fazlaca işlenmiş ve değerlendirilmiştir6. Çalışmamızda 
ise giderek daha da önemli hale gelen altının Türkiye’de finansallaşan piyasa 
içinde daha reel kalabildiği bir ortamda konvansiyonel banka ve katılım ban-
kaları nezdinde açılan hesaplardaki durumları değerlendirilmektedir. Özel-
likle 2016 yılında AAOIFI tarafından kabul edilen altın standardı ile bankalar 
nezdinde belli şartlarda caiz kabul edilen altın hesaplarının katılım bankaları 
ve konvansiyonel bankalardaki hesaplarda meydana getirdiği değişiklikler 
değerlendirilerek ve katılım bankalarının konumu açıklığa kavuşturulacaktır. 

3  Melik Kamışlı vd., “Bölgesel İslami Hisse Senedi Endeksleri Arasındaki İlişkilerin Analizi”, 
Uluslararası Yönetim İktisat ve İşletme Dergisi 13/13 (Eylül 2017), 574.

4  İstanbul Ticaret Odası, “Katılım Finansında Küresel Fırsat” (Erişim: 07 Şubat 2021). 
5  Ayla Avcı. “Enflasyon ve Döviz Kurlarının Altın Fiyatlarına Etkileri: Türkiye ve Dünyada 

Altın ve Kuyumculuk Sektörü”, ASSAM Uluslararası Hakemli Dergi 6/14 (Ağustos 2019), 31.
6  Hasan Tahsin, “Altın’ın Yeni Hareketleri”, İstanbul Üniversitesi Hukuk Fakültesi Mecmuası 9/54 

(1932), 1380., Mustafa Canbaz - Mustafa Suner, “Bankalarda Altın Karşılığı Açılan Mevduat 
ve Kredi Hesapları İle Bazı Cari İşlemlerin Muhasebeleştirilmesi”. Finans Ekonomi ve Sosyal 
Araştırmalar Dergisi 4/3 (Eylül 2019), 307., Kamışlı vd. “Bölgesel İslami Hisse Senedi Endeks-
leri Arasındaki İlişkilerin Analizi”, 574., Cengiz, “Lidya Altın Ülke Türkiye Altın Piyasaları”, 
145-147., Mete Akçakın, “Bankalarda Açılan Altın Depo Hesabından Elde Edilen Gelirlerin 
Vergilendirilme Esasları”, Vergi Raporu Dergisi 181 (Ekim 2014), 28., Emrullah Dumlu, “Fıkhî 
Açıdan Altın Hesabı”, Journal of Islamic Law Studies 20 (Ekim 2012), 237.
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AAOIFI’nın altın standardını kabul etmesi ile birlikte Türkiye’de bankacılık 
mevzuatında yapılan düzenleme ile standardın etkisi ortaya konulacaktır. 

Ülkemizde 1989 yılında Türk parası kıymetini koruma hakkındaki ka-
nun ile birlikte altın depo hesapları kullanılmaya başlanmıştır7. 2016 yılında 
AAOIFI tarafından yayınlanan altın standardı ile birlikte Türkiye’de altının 
bankacılık sistemine kazandırılması için çalışmalar başlatılmıştır.  2018 yılına 
gelindiğinde teşvik edici adımlarla (altın hesapları, altına dayalı kira sertifi-
kaları ve altın tahvili vb.)  beraber bankalarda bulunan altın hesapları 135 ton 
seviyesine ulaşmıştır. Bu süreçte 4,5 ton yastık altı diye ifade edilen altın siste-
me kazandırılmıştır. Dünya Altın Konseyi verilerine göre Ülkemize 3.500 ton 
yastık altı altın olduğu düşünüldüğünde sisteme kazandırılabilecek büyük 
bir potansiyelin olduğunu söylemek yanlış olmayacaktır.8 

TC Kalkınma Bakanlığı’nın Orta Vadeli Kalkınma Planı kapsamında ‘Al-
tın bankacılığı başta olmak üzere, altın şeklinde tutulan tasarrufların siste-
me çekilmesi için çeşitli mekanizmalar geliştirilecektir’ Maddesi gereği mali 
piyasalar vasıtasıyla yurt içindeki tasarruf miktarının artırılması ve israfın 
önüne geçilmesi amaçlanmıştır. Bu amacın gerçekleştirilebilmesi için yapılan 
çalışmalar sonucunda altın bankacılığı prensibi çerçevesinde Altın Transfer 
Sistemi (ATS) Temmuz 2018 tarihinde kurularak üye banka ve müşterilerinin 
kullanımına sunulmuştur9.

Takasbank İstanbul bünyesinde oluşturulan ATS aracılığıyla banka ve 
müşteriler diğer banka ve müşterileri adına açılan altın depo hesaplarına en 
az 1 gram olmak şartıyla altın transfer işlemi gerçekleştirebilmektedir. İlgili 
transferlerin gerçekleştirilebilmesi için ise üye bankaların Borsa İstanbul ka-
salarında %100 fiziki karşılık olmak kaydıyla altın bulundurmaları gerekmek-
tedir. Bu zorunlulukla AAOIFI tarafından belirlenen altın standardının fiziki 
karşılık şartı sağlanmış olmaktadır.

Ülke insanımız birikimlerini altın olarak (altın bilezik, altın zincir, çeyrek 
altın, beşibiryerde gibi) değerlendirme eğilimindedir. Böylesine bir potansi-
yelin 3500 ton olduğu düşünüldüğünde ülkedeki ekonomik faaliyetlerin ve 
yatırımların mahrum kaldığı değer büyük seviyelere ulaşmış durumdadır. 
Böylesine bir potansiyelin ekonomik sisteme kazandırılması için mevzuatsal 
düzenlemeler, özendirici faaliyetler ve reklamlar önem arz etmektedir. 

1. Yöntem ve Veri Seti
AAOIFI tarafından 2016 yılında yayınlanan altın standardı ve bu düzen-

leme ile birlikte Türkiye’de Takasbank bünyesinde ATS kurulması sonrası 

7  Ünal Somuncuoğlu, “Bankalarda Açılan Altın Depo Hesapları”, Hukuk Köprüsü 3/6 (2014), 427.
8  Takasbank, “Altın Transfer Sistemi Hizmetleri” (Erişim: 03 Şubat 2021).
9  Takasbank, “Altın Transfer Sistemi Hizmetleri”.
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bankalar nezdinde altın hesaplarında önemli bir artış gerçekleşmiştir. Türki-
ye’de altın hesaplarında artışın anlamlı olup olmadığı ve katılım bankalarının 
bu konuda nasıl bir performans sergilediği incelenmiştir. Altın standardının 
yayınlanma öncesi ve sonrası altın hesaplarındaki değişim Non parametrik 
testlerden Mann Whitney U Testi aracılığıyla tespit edilmiştir. 

İki grup arasındaki ilişkilerin anlamlılıklarının sınanmasında kullanılan 
t testi parametrik bir analiz tekniğidir, ilgili analizin ilk şartı serilerin nor-
mal dağılım şartını sağlamasıdır. T testi, gruplar arasındaki ilişkileri sınar-
ken grupların ortalama verilerini kullanır. Mann-Whitney U testi de t testi 
gibi gruplar arasındaki ilişkilerin anlamlılıklarını sınamakla birlikte t testin-
den farklı olarak parametrik olmayan grupları test etmede kullanılır10. Ayrıca 
grup ortalamaları yerine grup değerlerinin sıralı halini dikkate alarak med-
yanlarını karşılaştırarak işlem yapar11. Grupların normallikleri test edilirken 
basıklık ve çarpıklık değerleri ile Kolmogorov-Smirnova Shapiro-Wilk testi 
kullanılır. Çarpıklık ve basıklık değerleri kabul edilebilir sınırlar içinde (-1 
ile +1 aralığında) ise normal dağılım sağlanmış olur, aksi halde normal da-
ğılımdan bahsedilemez. Ayrıca Kolmogorov-Smirnova Shapiro-Wilk test so-
nuçlarında olasılık değeri (P) 0,05’in altında olması durumunda da normal 
dağılımdan bahsedilemez12.

Çalışmada AAOIFI tarafından 2016 yılında yayınlanan altın standardı ve 
bu düzenleme ile birlikte Türkiye’de Takasbank bünyesinde ATS kurulması 
sonrası altın hesaplarında konvansiyonel bankaların ve katılım banklarının 
performanslarını karşılaştırmalı olarak değerlendirmek için TC Merkez 
Bankasınca ilan edilen altın depo hesapları istatistik verileri kullanılmıştır. 
2016 öncesi ve sonrası dönemi karşılaştırmak için veri setine ulaşılabilen 2015 
3. çeyrek 2020 3. çeyrek altın depo hesap tutarları (TL) kullanılmıştır13.

10  Murat Düzer – Saime Önce, “Kurumsal Sürdürülebilirlik Raporlaması ve Finansal Perfor-
mans: BİST’te İşlem Gören Şirketler İçin Karşılaştırmalı Bir Analiz”, Bilecik Şeyh Edebali Üniversi-
tesi Sosyal Bilimler Dergisi 2/2 (Aralık 2017), 637.

11  Graeme Ruxton, “The Unequal Variance t-test is an Underused Alternative to Student’s t-test 
and the Mann–Whitney U test”, Behavioral Ecology 17/4 (Ağustos 2006), 688.

12  Düzer vd. “Kurumsal Sürdürülebilirlik Raporlaması ve Finansal Performans: BİST’te İşlem 
Gören Şirketler için Karşılaştırmalı Bir Analiz”, 637.

13  TC Merkez Bankası. “Türkiye Cumhuriyet Merkez Bankası Elektronik Veri Dağıtım Sistemi” 
(Erişim: 27 Ocak 2021).
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Tablo 1: Katılım ve Konvansiyonel Banka Altın Hesap Tutarları ve Şube Sayıları 

KATILIM ŞUBE A LT H /
ŞUB

KONVAN -
SİYONEL

ŞUBE A LT H /
ŞUB

ORAN

Eyl.15      1.694.715      1.051        1.612            7.513.394      11.162           673   2,395520059

Ara.15      1.794.164      1.078        1.664            8.747.724      11.071           790   2,106372403

Mar.16      1.617.713      1.093        1.480          11.374.846      11.064        1.028   1,439620277

Haz.16      1.503.900      1.125        1.337            7.974.102      10.909           731   1,828814229

Eyl.16      1.668.968         941        1.774            9.259.738      10.863           852   2,0807

Ara.16      3.037.299         958        3.170          14.184.940      10.660        1.331   2,382603304

Mar.17      3.256.579         972        3.350          15.561.207      10.635        1.463   2,289757907

Haz.17      4.137.058         989        4.183          18.639.173      10.602        1.758   2,379339851

Eyl.17      3.646.003      1.000        3.646          17.070.069      10.534        1.620   2,249961356

Ara.17      4.357.018      1.031        4.226          19.458.877      10.432        1.865   2,265585697

Mar.18      4.397.033      1.039        4.232          20.061.881      10.393        1.930   2,192368002

Haz.18      6.264.042      1.064        5.887          26.745.226      10.415        2.568   2,292588107

Eyl.18      8.389.367      1.092        7.683          31.156.121      10.383        3.001   2,560271532

Ara.18      8.404.855      1.121        7.498          32.593.997      10.337        3.153   2,377833864

Mar.19    10.408.633      1.127        9.236          40.485.594      10.287        3.936   2,346702328

Haz.19    10.584.583      1.137        9.309          42.468.899      10.234        4.150   2,243301768

Eyl.19    14.547.281      1.150      12.650          51.185.242      10.163        5.036   2,511661752

Ara.19    17.645.765      1.177      14.992          63.987.202      10.067        6.356   2,358690604

Mar.20    24.835.916      1.186      20.941          94.535.916      10.030        9.425   2,221772514

Haz.20    34.806.048      1.192      29.200        130.417.918      10.000      13.042   2,238933511

Eyl.20    49.078.970      1.223      40.130        196.630.538        9.944      19.774   2,029453621

Katılım bankaları ve konvansiyonel bankaların altın hesapları perfor-
mans değerlendirmesi için her iki bankanın çeyrek bazlı toplam altın hesap 
tutarları ve şube sayıları tespit edilmiştir. Ayrıca her çeyrek dönem için katı-
lım bankalarında ve konvansiyonel bankalarda şube başına düşen altın hesabı 
tutarları hesaplanmıştır. Çeyrek dönem bazında şube başına altın hesapları, 
altın standardının yayınlanması sonrasında ve öncesinde olacak şekilde 2016 
öncesi dönem/sonrası dönem olarak ayrıştırılmıştır. Katılım bankalarının ve 
konvansiyonel bankaların ilgili dönem öncesi ve sonrası performanslarında 
anlamlı değişiklik olup olmadığı Mann-Whitney U testi ile test edilmiştir. 
Ayrıca katılım bankaları ve konvansiyonel bankaların karşılıklı olarak per-
formanslarında farklılıklar olup olmadığı, katılım bankası şube başına altın 
hesabı ve konvansiyonel banka şube başına altın hesabı oranları arasındaki 
fark Mann-Whitney U testi ile de test edilmiştir. 
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2. Bulgular
Bu kısımda 2008 dünya ekonomik krizinden sonra Türkiye’deki konvan-

siyonel ve katılım bankalarındaki altın hesapları yakından incelenecektir. 
Altın hesaplarında yıllar itibariyle yaşanan değişikliler grafikler yardımıyla 
değerlendirilecek, bankaların şube sayılarındaki değişikliler ve şube başına 
altın hesapları performansları karşılaştırılacaktır. Ayrıca AAOIFI tarafından 
yayınlanan altın standardı ve Türkiye’de 2018 yılında yapılan düzenleme ile 
ATS’nin katılım bankaları ve konvansiyonel bankalar açısından etkileri ince-
lenecektir. 

Grafik 1: Türkiye’de Bankalardaki Altın Hesapları Tutarı

Grafik 1 incelendiğinde; Türkiye’de 2008 sonrası altın hesaplarındaki de-
ğişimin incelenmesi için 2008-2020 dönemi bütün bankalardaki altın hesapla-
rı grafiği yukarıda gösterilmiştir. Grafik incelendiğinde 2008-2016 yılları arasında 
neredeyse stabil olarak kalan altın hesapları 2016 yılından sonra 2019 yılına 
kadar büyük bir artış gösterdiği özellikle 2019 yılında trendin artarak devam 
ettiği gözlenmektedir.  2016 yılına kadar altın hesapları ortalama 10 milyar 
TL düzeyinde gerçekleşmişken 2016-019 döneminde ortalama 40 milyar TL 
ve son olarak 2020 dördüncü çeyreğinde 213 milyar TL düzeyine ulaşmıştır.



299Hitit Theology Journal   Volume: 20   Issue:3

AAOIFI Altın Standardı ve Türkiye Finansal Piyasalarına Etkisi

Grafik 2: Katılım Bankaları Şube Sayıları

Grafik 2 incelendiğinde 2015 yılından 2016 yılının 2. çeyreğine kadar 
(1125 şube) katılım bankalarının şube sayılarında artış trendi olduğu 2016 yılı 
3. çeyreğinden sonra 2016 sonuna kadar şube sayılarında düşüş gözlenmek-
tedir. Bu düşüşün ilgili dönemde Bankacılık Düzenleme ve Denetleme Ku-
rumu (BDDK) tarafından faaliyet izni sonlandırılan bir katılım bankasından 
kaynaklandığı söylenebilir14. 

2016 yılından sonra katılım bankaları şube sayılarında düzeni olarak bir 
artış trendi gözlenmektedir. İlgili artışın kamu bankalarının (2015 yılında 
Ziraat Katılım Bankası, 2016 yılında Vakıf Katılım Bankası ve 2019 yılında 
Emlak Katılım Bankası) kurularak (1223 şube) faaliyet izinlerini alması ve şu-
beleşmelerinden kaynaklandığı söylenebilir.  

14  Bankacılık Düzenleme ve Denetleme Kurulu. “Bankacılık Düzenleme ve Denetleme Kurulu 
Kararı” (Erişim: 10 Şubat 2021).
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Grafik 3: Konvansiyonel Banka Şube Sayıları

Grafik 3 incelendiğinde konvansiyonel bankaların şube sayılarında dü-
zenli olarak azalış trendi olduğu söylenebilir. İlgili dönemde katılım bankala-
rının şube sayılarında yaşanan artış trendinin, katılım bankalarının 5411 sayılı 
Bankacılık Kanununa tabi olduktan sonra pazardan aldığı payda yaşanan ar-
tıştan ve katılım bankaları ile ilgili yapılan mevzuat düzenlemelerinden kay-
naklandığı söylenebilir. 

Grafik 4: Katılım Bankaları Altın Hesapları
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Grafik 4 incelendiğinde katılım bankaları altın hesaplarında 2015-2016 
çeyrek dönemlerinde ortalama 1,5 milyar TL düzeyinde olan altın hesapla-
rının 2016 yılından sonra artışa geçtiği ve 2020’nin son çeyreğinde 50 milyar 
TL düzeyine ulaştığı söylenebilir. Yaşanan 35 katlık artışla katılım bankaları 
toplam altın hesaplarının % 25’ine sahip olmuştur. 

Grafik 5: Katılım ve Konvansiyonel Banka Şube Başına Altın Hesabı

Grafik 5’te konvansiyonel ve katılım bankalarının şube başına altın he-
sapları incelenmiştir. Şube performans verileri altın hesaplarındaki genel ar-
tışa paralel olarak artmış olup 2020 yılı sonunda konvansiyonel bankalarda 
şube başına 20 milyon TL seviyesine ulaşmıştır. 

Grafik 6: Katılım Bankası Konvansiyonel Banka Şube Performansları
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Grafik 6 incelendiğinde şube başına performans noktasında katılım ban-
kalarının konvansiyonel bankalara göre 2015-2020 döneminde ortalama 2,5 
altın/TL hesabına sahip olduğu söylenebilir.

Tablo 2: Tanımlayıcı İstatistikler

Tanımlayıcılar

 İstatistik Standart Hata

ALTH/ŞUB Ortalama 8961,912772546930000 2194,091364149870000

95% 
 Ortalama 
Güven 
Aralığı

Alt Sı-
nır

4385,118386968790000  

Ü s t 
Sınır

13538,707158125100000  

5% Kırpılmış Ortala-
ma

7682,507724993820000  

Medyan 4231,985563041390000  

Varyans 101094775,199  

Stn. Sapma 10054,589757865700000  

Minimum 1336,8000000000000  

Maksimum 40129,9836467702000  

Uzaklık 38793,1836467702000  

Çeyrekler Arası 
Uzaklık

8507,4800718337600  

Skewness 2,047 0,501

Kurtosis 4,111 0,972
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ALTH/ŞUB Ortalama 4023,020680964940000 1040,026122335300000

95% Ortala-
ma Güven 
Aralığı

Alt Sı-
nır

1853,564205571940000  

Üst 
Sınır

6192,477156357940000  

5% Kırpılmış Ortala-
ma

3351,740046152010000  

Medyan 1930,326277302030000  

Varyans 22714741,038  

Stn. Sapma 4765,998430332910000  

Minimum 673,1225586812400  

Maksimum 19773,7870072405000  

Uzaklık 19100,6644485593000  

Çeyrekler Arası 
Uzaklık

3413,7251298832900  

Skewness 2,328 0,501

Kurtosis 5,626 0,972

KAT_
KON_2016

Ortlama 2,2282 0,05318

95% Ortala-
ma Güven 
Aralığı

Alt Sı-
nır

2,1173  

Üst Sı-
nır

2,3391  

5% Kırpılmış Ortala-
ma

2,2526  

Medyan 2,2656  

Varyans 0,059  

Stn. Hata 0,24369  

Minimum 1,44  

Maksimum 2,56  

Range 1,12  

Interquartile Range 0,23  

Skewness -1,863 0,501

Kurtosis 4,840 0,972

Tanımlayıcı istatistikler incelendiğinde üç seri içinde Skewness ve Kur-
tosis değerleri (Değerlerin -1 ile +1 arasında olması normal dağılımı ifade 
eder) serilerin normal dağılmadığına işaret etmektedir. Normallik testi sonuçları 
aşağıdaki tabloda gösterilmektedir15.
15  Barbara Tabachnick - Linda Fiddell, Using Multivariate Statistics (ABD: Pearson Education 

International, 2013), 6/68.
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Tablo 3: Normallik Testi

Normallik Testi Sonuçları

 
Kolmogorov-Smirnova Shapiro-Wilk
Statistic df Sig. Statistic df Sig.

ALTH/ŞUB 0,248 21 0,002 0,737 21 0,000

ALTH/ŞUB 0,251 21 0,001 0,695 21 0,000

KAT_KON_2016 0,204 21 0,023 0,839 21 0,003

a. Lilliefors Significance Correction
Katılım bankaları ve konvansiyonel bankalar için şube başına altın hesap tu-
tarları ve katılım bankaları şube başına altın hesabı/konvansiyonel bankaların 
şube başına altın hesabı oranı verileri için ilk olarak normallik testi yapılmış-
tır. Normallik testi sonuçları önemlilik değeri üç veri seti içinde olasılık de-
ğeri 0,05 in altında çıktığı için serilerin normal dağılmadığı tespit edilmiştir. 
Normal dağılmayan veriler için yapılacak olan anlamlı farklılık olup/olmadı-
ğı tespiti için kullanılabilecek analizlerden birisi de Mann Whitney U testidir. 
Seriler için yapılan Mann Whitney U testleri aşağıdaki tablolarda gösterilmiş-
tir. 

Tablo 4: Katılım Bankalarının Altın Hesabı Performansı

Test İstatistikleria

 ALTH/ŞUB KATILIM
Mann-Whitney U 0,000
Wilcoxon W 21,000
Z -3,503
Asymp. Sig. (2-tailed) 0,000
Exact Sig. [2*(1-tailed Sig.)] ,000b

a. Grouping Variable: V1
b. Not corrected for ties.

Altın standardı ve Türkiye’deki altın hesapları hakkında yapılan düzen-
lemelerden sonra katılım bankalarındaki altın hesaplarında artışın anlamlı 
olup olmadığı Mann Whitney U testi ile incelenmiştir. Yapılan test sonucuna 
göre olasılık değerinin 0,05’in altında olduğu görülmektedir. Başka bir deyiş-
le altın hesaplarıyla ilgili düzenlemelerden sonra katılım bankalarındaki altın 
hesaplarında istatistiki olarak anlamlı bir ilişki bulunmakta olduğu söylene-
bilir. 
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Tablo 5: Konvansiyonel Bankaların Altın Hesabı Performansı

Test İstatistikleria

 
ALTH/ŞUB  
KONVANSİYONEL

Mann-Whitney U 0,000
Wilcoxon W 21,000
Z -3,503
Asymp. Sig. (2-tailed) 0,000
Exact Sig. [2*(1-tailed Sig.)] ,000b

a. Grouping Variable: V1
b. Not corrected for ties.

Konvansiyonel bankalardaki altın hesabı performansları da Mann Whit-
ney U testi ile analiz edilmiştir. Yapılan test sonucuna göre olasılık değerinin 
0,05’in altında olduğu görülmektedir. Diğer bir deyişle altın hesaplarıyla ilgili 
düzenlemelerin konvansiyonel bankalardaki altın hesaplarında artışla arasın-
da istatistiki olarak anlamlı bir ilişki bulunmuştur. 

Diğer taraftan İslami finans prensiplerine uygun olan altın standardı ve 
altın hesapları hakkındaki düzenlemelerden sonra sürecin sağladığı avanta-
jın katılım bankalarınca yeterince değerlendirilip değerlendirilmediği analiz 
edilmiştir. İlgili analiz için düzenleme öncesi ve sonrasında katılım ve kon-
vansiyonel banka şubelerindeki altın hesap tutarları karşılaştırmalı olarak 
kullanılmıştır.  

Tablo 6: Konvansiyonel ve Katılım Bankaları Karşılaştırmalı Altın Performansı 

Test İstatistikleria

 KAT_KON_2016
Mann-Whitney U 28,000
Wilcoxon W 49,000
Z -1,323
Asymp. Sig. (2-tailed) 0,186
Exact Sig. [2*(1-tailed Sig.)] ,205b

a. Grouping Variable: V1
b. Not corrected for ties.

Konvansiyonel ve katılım bankalarının düzenleme öncesi ve sonrası altın 
hesapları performansları Mann Whitney U testi ile test edilmiştir. Yapılan test 
sonuçlarına göre olasılık değerinin 0,05’ten büyük olduğu bulgusuna ulaşıl-
mıştır. Diğer bir deyişle katılım bankaları ve konvansiyonel bankaların altın 
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hesapları arasında altın hesapları düzenlemelerinden sonra istatistiki olarak 
anlamlı bir farklılık bulunmamaktadır.

Sonuç
Dünyada her geçen gün finansallaşmakta olan ekonomilerde, yatırım 

araçları da hızla finansallaşma eğilimindedir. İslam dünyasında özellikle 
Türkiye’de gayrimenkulle, borsayla birlikte altın en önemli yatırım araçları 
arasında gösterilmektedir. Altın yatırımcısı özellikle yatırımlarını fiziki altın 
özelinde yapmakta iken 2016 yılında AAOIFI tarafından altın standardının 
yayınlanması ve Türkiye’de bu standart doğrultusunda yapılan ATS ile altın 
yatırımları farklı bir boyut kazanmıştır. Bu süreçte 4,5 ton yastık altı diye ifa-
de edilen altın sisteme kazandırılmış, son 4 yılda bankacılık sistemindeki altın 
hacmi de 21 kat artmıştır. Dünya Altın Konseyi verilerine göre Ülkemize 3.500 
ton yastık altı altın olduğu düşünüldüğünde finansal sisteme kazandırılmayı 
bekleyen büyük bir potansiyelin olduğu söylenebilir. 

Çalışmada ilgili altın standardının kabul edilmesi ve Türkiye’de kurulan 
ATS ile birlikte konvansiyonel ve katılım bankaları özelinde altın hesapları 
performansları değerlendirilmiştir. Ayrıca İslami finans prensiplerine uygun 
olarak AAOIFI tarafından düzenlenen altın standardı ve Türkiye’de altın he-
sapları hakkındaki düzenlemelerden sonra sürecin sağladığı avantajın katılım 
bankalarınca yeterince değerlendirilip değerlendirilmediği analiz edilmiştir. 

2008-2016 yılları arasında büyük artışların yaşanmadığı altın hesapları 
2016 yılından sonra 2019 yılına kadar büyük bir artış göstermiş özellikle 2019 
yılında trend artarak devam etmiştir.  2016 yılına kadar altın hesapları ortala-
ma 10 milyar TL düzeyinde gerçekleşmişken 2016-2019 döneminde ortalama 
40 milyar TL ve son olarak 2020 dördüncü çeyreğinde 213 milyar TL düzeyine 
ulaşmıştır.

İlgili dönemde katılım bankalarının şube sayılarında yaşanan artış tren-
dinin, katılım bankalarının 5411 sayılı Bankacılık Kanununa tabi olduktan 
sonra pazardan aldığı payda yaşanan artıştan ve katılım bankaları ile ilgili 
yapılan mevzuat düzenlemelerinden kaynaklandığı söylenebilir.Katılım ban-
kalarının 2021 ilk çeyreğinde 430 milyar TL düzeyine ulaşan aktif büyüklüğü, 
toplanan fonlar noktasında ulaştığı % 9,3’lük pay ve % 7,2 aktif büyüklük payı 
ile trendin aynı yönde ilerleyeceğini söylemek yanlış olmayacaktır.  

Katılım bankalarındaki altın hesapları 2016 öncesinde 1,5 milyar TL do-
laylarındayken 2016 yılından sonra artışa geçmiş ve 2020’nin son çeyreğinde 
50 milyar TL düzeyine ulaşmıştır. Yaşanan 35 katlık artışla katılım bankaları 
altın hesaplarının toplam % 25’ine sahip hale gelmiştir. Aktif büyüklüğü nok-
tasında % 7,2 paya sahip olan katılım bankalarının konvansiyonel bankalara 
göre şube başına altın hesabı noktasında standardın yayınlanma tarihinden 
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önce ve sonrasında da yaklaşık 2 kat daha iyi performansa sahip olduğu tespit 
edilmiştir. 

Sonuçlar bir bütün olarak değerlendirildiğinde standardın yayınlanma-
sından sonra katılım bankalarındaki altın hesaplarında da konvansiyonel 
bankaların altın hesaplarında da anlamlı bir artışın gerçekleştiği söylenebilir. 
Fakat özellikle İslami prensiplere uygunluğu sağlamak amacıyla oluşturulan 
AAOIFI standardı ve ATS’nin sağladığı avantajı katılım bankalarının yeterin-
ce iyi kullanamadığı sonucuna varılmıştır. Son olarak katılım bankalarının 
konvansiyonel bankalara göre şube başına altın hesapları performansının 2,5 
kat üstünlük sağlamasına rağmen bu performansın altın standardı ve Tür-
kiye’deki düzenlemelerle daha da iyileşmediği, dolayısıyla bankaların altın 
standardı yayınlandığı tarihten itibaren ilgili standardı anlatmakta yeterince 
başarılı olamadığı ve avantajı kendi lehine değerlendiremedikleri söylenebi-
lir. 
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Will Artificial Intelligence Rejuvenate Islamic Finance? A Version 
of World Academia

Abstract
Modern Artificial Intelligence (AI) uprising has transformed the world 

of finance and financial institutions have taken it as the unprecedented chal-
lenge to gain a competitive advantage. The main objective of this paper is 
to evaluate the nexus of Artificial Intelligence and Islamic finance based on 
Islamic finance experts’ opinions and assessments across the globe. Therefore, 
purposive sampling technique has been applied to collect the opinions. Nar-
rative analysis was used to analyze the data. Henceforth, professors and asso-
ciate professors were contacted through social networks such as WhatsApp, 
Facebook and emails messages as the author knows these experts individu-
ally. The respondents were chosen from Malaysia, UK, Qatar, Germany, Tur-
key, Indonesia, Brunei, Saudi Arabia, Jordan, USA, and Pakistan. Data were 
collected in the duration of one month. Majority of the respondents agreed 
that Artificial Intelligence can play an important role in almost every area. It 
can replicate human thinking in technical areas to a great extent. AI/Machine 
Learning & also Data Science & Data Analytics, can provide solutions invol-
ving automation and data...e.g banking services automation, robo-advisors, 
auto-trading, data services (like Reuters & Bloomberg), commodity trading, 
wealth management, rating agency services, and software (IOS/Android) de-
velopment. Blockchain is separate (eg on crypto-currencies, but processing 
speed is slow) but anyway short term success for IF can be with Machine 
learning & Data Analytics rather than blockchain, but blockchain technology 
is improving and opening up new areas of application. Furthermore, in some 
countries, such as Pakistan, Islamic finance is personality driven. So Artifici-
al Intelligence cannot replace actual persons in the short-run to create a cre-
dible trust. In the long-run gradually, it may be possible that robo Shariah 
advisory may be popular. Technology is important indeed. Maybe artificial 
ıntelligence will help Islamic finance to make people more financialized which 
is not good. However, we can look into the issue of how can we use artificial 
intelligence to support real sector. The Islamic banks are scaring to use part-
nership based financial instruments as Mudarabah and Musharakah when 
allocating their funds to customers. The reason is control function. Can arti-
ficial ıntelligence help to have the control of those deals? If so it is very good. 
Nonetheless, this study suggests that it will be great if we can archive such 
more systems at advance levels, but are we aware of the amount of program-
ming to do that? Having overcome the Main framework, then Islamic Finan-
ce mitigation and Sariah framework can be adopted with less efforts. This 
study explores the needs and potentials of artificial ıntelligence for different 
avenues as it will improve the performance of Islamic Finance. However, we 
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should specify and narrow it as Islamic finance is very broad. This study, the-
refore, has opened many future research opportunities in the area of artificial 
ıntelligence in Islamic Banking and Finance. It discovers many new avenues 
that contribute to the development of artificial ıntelligence in Islamic Banking. 
Besides, the present study appears to be the first attempt to discuss the opini-
ons and assessments of the experts of Islamic finance from across the globe. 
This study also helps to add the value to the existing literature in Islamic fi-
nance and financial technology.

Keywords: Artificial Intelligence, Digital Banking, Islamic Finance, Con-
ventional Finance

Yapay Zeka İslamî Finansa Canlılık Katabilecek mi? Bir Dünya 
Akademisi Örneği

Öz 
Modern Yapay Zeka (AI) yükselişi finans dünyasını dönüştürmüş ve fi-

nansal kurumlar bunu rekabet üstünlüğü elde etmek için eşi görülmemiş bir 
meydan okuma olarak görmüştür. Bu makalenin temel amacı, dünyanın dört 
bir yanından İslami finans uzmanlarının görüş ve değerlendirmelerine daya-
nan İslami finans ve yapay zeka ilişkisini analiz etmektir. Bu sebeple görüş-
leri toplamak için amaca uygun örnekleme yöntemi takip edildi. Anlatı ana-
lizi kullanılarak bilgiler tahlil edilmiştir. Görüşlerine başvurulan doçent ve 
profesörler yazarın teker teker bildiği akademisyenlerdir. Bunların görüşleri 
Facebook, WhastApp, email gibi sosyal medya yoluyla alınmıştır. Katılım-
cı akademisyenler; Malezya, İngiltere, Katar, Almanya, Türkiye, Endonezya, 
Brunei, Suudi Arabistan, Ürdün, ABD ve Pakistan’dan seçilmiştir. Görüşle-
rinin toplanması bir ay gibi bir süre almıştır. Katılımcıların çoğunluğu, ya-
pay zekanın neredeyse her alanda önemli bir rol oynayabileceği konusunda 
hemfikirdir. Yapay zeka, teknik alanlarda insan düşüncesini büyük ölçüde 
kopyalayabilir. Yapay Zeka/Makine Öğrenimi ve Veri Analitiği, bankacılık 
hizmetleri otomasyonu, robo-danışmanlar, otomatik ticaret, veri hizmetleri 
(Reuters ve Bloomberg gibi), emtia ticareti, varlık yönetimi, derecelendirme 
kuruluşu hizmetleri ve yazılım (IOS/Android) geliştirme gibi otomasyon ve 
veri içeren çözümler sağlayabilir. Blockchain münferit bir durumdur. (krip-
to paralar üzerinedir. Fakat süreç hızı yavaştır). Ancak İslami finansın kısa 
vadede başarısı, blockchainin gelişmesi ve yeni uygulama alanları açmasına 
rağmen onun yerine makine öğrenimi ve veri analitiği ile olabilir. İslami fi-
nans Pakistan gibi bazı ülkelerde şahsiyetlerle işleyen bir finanstır. Bu yüzden 
yapay zeka kısa sürede inandırıcı bir güven oluşturarak gerçek kişinin yeri-
ni alamaz. Uzun dönemde ise zamanla robot şeriat danışmanı yaygınlaşıp 
ünlenebilir. Teknoloji gerçekten önemlidir. Belki yapay zeka İslami finansa 
insanları daha fazla finansal yapma konusunda yardım edecektir. Fakat bu iyi 
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bir netice değil gibi durmaktadır. Bununla birlikte, yapay zekayı reel sektörü 
desteklemek için nasıl kullanabileceğimiz konusu üzerinde durabiliriz. İslami 
bankalar, fonlarını müşterilere tahsis ederken Mudaraba ve muşaraka gibi or-
taklığa dayalı finansal araçları kullanmaktan korkuyorlar. Bunun nedeni ise 
kontrol fonksiyonudur. Yapay Zeka, bu mualelerin kontrolüne yardımcı ola-
bilir mi? Eğer olabilirse bu çok iyidir. Her şeye rağmen, bu çalışma, eğer biz 
ileri seviyelerde daha fazla sistem arşivleyebilirsek bunun müthiş bir gelişme 
olacağını ön görmektedir. Fakat biz bunu yapmak için gerekli programlama-
nın miktarı konusunda farkındalığımız var mı? Ana çerçeveyi oluşturduktan 
sonra, İslami finansın tahfifi ve şer’î çerçeveye adapte olmak dah az enerji ile 
mümkün olabilir. Bu çalışma yapay zekanın İslami finansın gücünü artıracağı 
için onun potansiyel ve gereksinimlerini incelemiştir. Bununla beraber İslami 
finans çok geniş olduğu için onun detaylarını belirleyip sınırlandırmalıyız. 
Çalışma, bundan dolayı İslami bankacılık ve finans alanında yapay zeka ko-
nusunda bir çok araştırma fırsatlarının kapısını açmıştır. O, İslami bankacılık 
alanında yapay zekanın gelişimine katkı sunan bir çok yeni yollar keşfetmiş-
tir. Bunun yanında, sunulan çalışmanın, dünyanın dört bir yanındaki İslami 
finans uzmanlarının görüş ve değerlendirmelerini tartışmak için ilk girişim 
olduğu görülmektedir. Ayrıca İslami finans ve finansal teknoloji alanında 
mevcut litertüre bir değer de sunmuş olmaktadır.

Anahtar Kelimeler: Yapay Zeka, Dijital Bankacılık, İslami Finans, Kon-
vansiyonel Finans

Introduction
In the modern era, it is imperative to know What is Artificial Intelligen-

ce (AI)? How does it work? Who will use it? How it can be used? These are 
the possible questions that are being addressed by different fields such as, 
medicine, military, transport, security, and manufacturing. But how would 
it work for the Islamic banking industry? Or to what extent it would be help-
ful are the potential questions that have been raised through this study. The 
term “AI” has been tossed by Professor McCarthy at 1st Artificial Intelligence 
conference (Bogue, 2014). It is an intelligent mechanism to accomplish a task 
with optimal success chances (Bogue, 2014). It becomes critical via technology 
usage (Pan, 2016). Hassabis et al. (2017), Pan (2016), and Bogue (2014) define 
AI as “it is the machine and has the ability to think or the possibility of using 
computers to simulate human intelligence”. It offers rapid advancements in 
technology as Abdullah (2018) identified that we have entered the age of ar-
tificial intelligence and digital bank 4.0, FinTech banking, robo-advisors are 
the potential application since recent years. Kmeid (2017) proposed a con-
ceptual framework of digital banking, Figure 1, and the capability of AI to 
promote Islamic finance by utilizing machine learning algorithms. Equally, 
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Abdullah (2017) also stated that we have entered the era of artificial intelli-
gence, Islamic Fintech, and Digital Bank 4.0. He divided the Digital Banking 
Evolution into four ages such as, Digital Bank 1.0 (1998-2002) that bounded to 
Email, internet banking, database, and then Digital Bank 2.0 (2003-2008) that 
comprised web-based, online payment, KYC, digital channel, data warehouse 
and then Digital Bank 3.0 (2009-2016) that covered big data, cloud banking, 
mobile transaction, 360 customers and now Digital Bank 4.0 (2017-onwards) 
which consist of Fin-Tech banking, artificial intelligence, virtual banks, virtual 
branches, and inter-cloud interaction. Therefore, it was necessary to know the 
diverse thoughts of academia on this blistering and steady evaluation.

Figure 1. Evolution of Digital Banking

We have some examples of AI applications in banking such as AI on the 
front-end to secure customer identities, AI on the back-end to assist emplo-
yees, AI on payment services to detect and prevent fraud and the most pro-
minent application of AI robots is the chatbot. Baidu developed platforms to 
provide financial services in China (Pan 2016). Chatbots are handling balance 
inquiries, bank account, and loan account details. Recently, US-based Ally 
Bank has launched Ally Assist in 2015. Ally Assist is a virtual assistant that 
can be accessed via voice or text to perform functions such as making pay-
ments, fund transfers, peer-to-peer transactions, and deposits. However, this 
study explores the needs and potentials of AI for Islamic Finance.
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Therefore, The primal of this paper is to evaluate the opinions and as-
sessments of the experts of Islamic finance from across the globe. To do this, a 
Narrative analysis will be conducted to unveil the role of AI in Islamic finance 
in the light of experts opinions from Malaysia, the UK, Qatar, Germany, Tur-
key, Indonesia, Brunei, Saudi Arabia, Jordan, USA, and Pakistan, respectively.

Literature Review 
Margaret (1998, P.347) explains that Creativity is a unique feature of hu-

man intelligence and a challenge for AI. AI techniques may create new ideas 
in three ways “by producing novel combinations of familiar ideas; by explo-
ring the potential of conceptual spaces; and by making transformations that 
enable the generation of previously impossible ideas. AI will have less diffi-
culty in modelling the generation of new ideas than in automating their eva-
luation”. It means that these machines are associated with activities of human 
intelligence to solve problems and to make decisions. AI can be a pivotal solu-
tion to design machines by studying the human brain (Hassabis et al. 2017). It 
contributes to molecular medicine, genetics and also tackles mental diseases 
(Hamet and Tremblay, 2017). 

However, it’s very critical when it comes to applying the technology (Pan, 
2016) as Pan reviewed the 60-year developmental history of AI and the core 
idea behind AI 2.0 development. As the author further defined AI 2.0 as the 
new generation of AI, based on the new information environment and new 
development goals. This indicates that the emergence of new technologies 
also promotes AI to a new stage. AI is capable of creating machine learning 
tools and deep neural networks to bring a whole new experience to the finan-
ce industry (Rohaya et al., 2018; Rahim et al., 2018). Robots can handle big 
data and cloud computing from various databases through AI (Dirican 2015). 
It will have an incredible influence on Islamic finance in the future (Rahim et 
al., 2018). Furthermore, they suggested that AI can provide new horizons for 
a better banking experience with its customers (Rohaya et al., 2018; Rahim et 
al., 2018). 

Alzaidi and Kazakov (2008) proposed a supply chain network to control 
links and data flows in the prevailing system. Rohaya et al, (2018) examined 
the two important aspects of the latest technology issues in Islamic finance 
that related to artificial intelligence (AI) and smart contract. They investigated 
that digital smart contracts can replace traditional forms of paper contracts 
and these smart contracts would help to provide more credible transactions 
without jeopardizing authenticity and its credibility (Rohaya et al., 2018). The 
smart contract can be used to buy a particular product at a defined price from 
a digital wallet (Giancaspro, 2017). The nature of Smart contracts determines 
the Blockchain and pre-determined features (Savelyev, 2017). Smart contracts 
accelerate financial services such as credit cards and installment loans (Szabo 
1997). 
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Methodology 
The present research is an attempt to evaluate the nexus of Artificial In-

telligence and Islamic finance based on Islamic finance experts’ opinions and 
assessments across the globe. Therefore, the Purposive sampling technique 
has been applied to collect the opinions. Narrative analysis was used to anal-
yze the data. Henceforth, Professors and Associate Professors were contacted 
through social networks such as WhatsApp, Facebook, and emails messages 
as the author knows these experts individually. The respondents were cho-
sen from Malaysia, UK, Qatar, Germany, Turkey, Indonesia, Brunei, Saudi 
Arabia, Jordan, the USA, and Pakistan. Data were collected for the duration 
of one month. 

Results 
4.1-When asked about the application of AI for the Islamic Ban-
king system, 
Prof. Dr. Ahmed Kameel Mydin Meera, former Dean, Institute of Islamic 

Banking and Finance at International Islamic University Malaysia and CEO, 
Z-Consultant Malaysia, provided the following thoughts: 

“AI can be used in any area. It can replicate human thinking in technical 
areas. So yes, how we analyze Islamic Finance, structure products, projects 
evaluation, zakat, wakaf, inheritance etc can be done using AI.”

4.2-When asked about the application of AI for the Islamic Ban-
king system, 
Prof. Dr. Adam Abdullah, Associate Professor at the IIUM’s Institute of 

Islamic Banking and Finance (IIiBF) Malaysia, provided the following thou-
ghts:

“AI/Machine Learning & also Data Science & Data Analytics can provide 
solutions involving automation and data...e.g banking services automation, 
robo-advisors, auto-trading, data services (like Reuters & Bloomberg), com-
modity trading, wealth management, rating agency services, and software 
(IOS/Android) development. Blockchain is separate (eg on crypto-currencies, 
but processing speed is slow) but anyway short term success for IF can be 
with Machine learning & Data Analytics rather than blockchain, but blockcha-
in technology is improving and opening up new areas of application.”

4.3-When asked about, Will Artificial Intelligence Rejuvenate 
Islamic Finance? 
Dr. Marjan Muhammad, Researcher at the International Shari’ah Rese-

arch Academy for Islamic Finance (ISRA) Malaysia, provided the following 
thoughts:
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“Yes, through simplifying the transaction processes, hence ensuring the 
efficiency. Also, to mitigate any non-compliant events as the execution is au-
tomated.”

4.4-When asked about the application of AI for the Islamic Ban-
king system, 
Prof. Dr. Mustafa Omar Mohammed, Associate Professor at the Kulliy-

yah of Economics and Management Sciences, IIUM Malaysia, provided the 
following thoughts:

“Yes, through simplifying the transaction processes, hence ensuring the 
efficiency. Also, to mitigate any non-compliant events as the execution is au-
tomated.”

4.5-When asked about the application of AI for the Islamic Ban-
king system, 
Prof. Dr. Aly Khorshid, Dean of Faculty Management and Economics, LU 

Executive Education, London, UK, provided the following thoughts:

“That’ll be great if you can archive such system, are you aware of the 
amount of programming to do that, I think it will be a lot. Having overcome 
the Main framework, then Islamic Finance mitigation and Sariah framework 
can be adopted with less efforts. I then can help to adopt the global Islamic 
Finance mitigation.”

4.6-When asked about the application of AI for the Islamic Ban-
king system, 
Prof. Dr. Tariqullah Khan, Professor of Islamic Finance at Hamad bin 

Khalifa University, Qatar Foundation, provided the following thoughts:

“In some countries, such as Pakistan, Islamic finance is personality dri-
ven. So AI cannot replace actual persons in the short-run to create a credible 
trust. In the long-run gradually, it may be possible that robo Shariah advisory 
may be popular. Technology is important indeed!”

4.7-When asked about the application of AI for the Islamic Ban-
king system, 
Dr. Muhammad Ashfaq, Professor of Islamic Finance and CEO Amanah 

Institute of Islamic Finance and Economics, Germany, provided the following 
thoughts:

“AI is a new concept. It will take time as I don’t see any development for 
Islamic Finance in near future.”
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4.8-When asked about the application of AI for the Islamic Ban-
king system, 
Prof. Dr. Necdet Şensoy, former Deputy Rector of Istanbul Commerce 

University and Board member at TCMB Turkey, provided the following thou-
ghts:

“It is an interesting question. Actually AI is a tool easing the operations 
and making possible to respond quickly to the needs of clients. Helps to en-
hance financial inclusion. However the Islamic finance has deeper issues as 
the risk of converging to conventional finance. The intrinsic problem of Isla-
mic finance is an inclination towards a deviation from supporting real eco-
nomy. May be AI will help IF to make people more financialised which is not 
good. You can look into the issue of how can we use AI to support real sector. 
The Islamic banks are scaring to use partnership based financial instruments 
as mudarabah and musharakah when allocating their funds to customers. 
The reason is control function. Can AI help to have the control of those deals?  
If so it is very good.

May be AI will help IF to make people more financialised which is not 
good.

You can look into the issue of how can we use AI to support real sector.

The islamic banks are scaring to use partnership based financial instru-
ments as mudarabah and musharakah when allocating their funds to custo-
mers. The reason is control function. Can AI help to have the control of those 
deals ?  If so it is very good.”

4.9-When asked about the application of AI for the Islamic Ban-
king system, 
Dr. Murniati Mukhlisin, Professor of Islamic Accounting at University of 

Essex and STEI Tazkia, Indonesia, provided the following thoughts: 

“Yes. It will. Through AI technology that makes machine forefront doing 
some human jobs, Islamic Finance can be spread out widely. IF Education and 
services will be enjoyed by the people in the deprived areas hence will upgra-
de their standard of living. Currently, IF is still exclusive.”

4.10-When asked about the application of AI for the Islamic 
Banking system, 
Dr. Muhamad Abduh, Assistant Professor of Islamic Finance at the UBD 

School of Business and Economics, University Brunei, provided the following 
thoughts:

“The application of AI in financial industry has helped financial compa-
nies to save time, reduce costs, and add value. AI has also helped financial 
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companies to analyze and understand how their customers spend their mo-
ney, invest and make financial decisions so they can customize the advice 
given to particular customers. The AI will definitely improve the performan-
ce of Islamic finance industry as already done upon conventional finance in-
dustry. However, there is a big challenge for AI in Islamic finance when it 
comes to a decision of whether a proposed contract is shariah compliant or 
not. This area is still the undisputed area of shariah scholars.”

4.11-When asked about the application of AI for the Islamic Ban-
king system, 
Prof. Dr. Tahar Tayachi, Chair of the finance department at Effat Univer-

sity Saudi Arabia, provided the following thoughts:

“Its new technology (using neural networks or genetic algorithms) and 
its impact on Islamic finance would be interesting. However, we should spe-
cify and narrow it as Islamic finance is very broad.”

4.12-When asked about the application of AI for the Islamic Ban-
king system, 
Dr. Khawla Al Nobani Specialist Advisor Islamic Banking, Sukuk & Ta-

kaful, Jordan, provided the following thoughts:

“I believe that artificial intelligence can help rejuvenate, modernize and 
add value to IF if we use it in the right way.”

4.13-When asked about the application of AI for the Islamic Ban-
king system, 
Prof. Dr. Rahman, Chairman & CEO at LARIBA Bank of Whittier, USA 

provided the following thoughts:

“We need to separate between three foundations for RF (Riba Free) 
banking.

Monetary Foundation 2. Fundamental reasons for RF banking and 
finance as a superior discipline. 3. Marketing the services.

AI is a tool for marketing and to enhance operations. For marketing, 
it may add value. A-we should not forget that the human factor is a funda-
mental foundation of a Jamaa in Islam and RF banking should be looked upon 
as the financial lubricant of the Jamaa , the community. In the US AI banks 
include that human factor because, 
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B-Banking in general and extension of credit are based on the funda-
mental rule of Know Your Customer KYC. Many Muslims who belong to the 
developing Islamic world think that in order to grow fast we should look for 
that magic pill that will cure instantly or that amazing technology that will 
grow our acceptance in the market using technology. There is no substitute 
to A. Working hard to popularize the REAL ADDED VALUE of the RF dis-
cipline. B. Working hard to develop the retail market not because we offer 
an Islamic solution only but because we also offer a real added value when 
compared with Riba-based banking.”

Conclusion
Modern Artificial Intelligence (AI) uprising has transformed the world of 

finance and financial institutions have taken it as an unprecedented challenge 
to gain a competitive advantage. This study explores the needs and potenti-
als of AI for different avenues as it will improve the performance of Islamic 
Finance. The majority of the respondents established the importance of AI as 
it can be used in any area. It can replicate human thinking in technical areas. 
AI/Machine Learning and also Data Science & Data Analytics can provide 
solutions involving automation and data, e.g, banking services automation, 
robo-advisors, auto-trading, data services (like Reuters & Bloomberg), com-
modity trading, wealth management, rating agency services, and software 
(IOS/Android) development. Actually, AI is a tool easing operations and ma-
king it possible to respond quickly to the needs of clients. It helps to enhance 
financial inclusion.

Conversely, Islamic finance has deeper issues as the risk of converging to 
conventional finance. The intrinsic problem of Islamic finance is an inclination 
towards a deviation from supporting the real economy. Maybe AI will help Is-
lamic Finance to make people more financialized which is not good. However, 
we can look into the issue of how can we use AI to support the real sector. The 
Islamic banks are scaring to use partnership-based financial instruments as 
Mudarabah and Musharakah when allocating their funds to customers. The 
reason is the control function. Can AI help to have control of those deals?  If 
so it is very good. We have some examples of AI applications in banking such 
as AI on the front-end to secure customer identities, AI on the back-end to 
assist employees, AI on payment services to detect and prevent fraud and the 
most prominent application of AI robots is the chatbot. Chatbots are handling 
balance inquiries, bank account, and loan account details. Recently, US-based 
Ally Bank has launched Ally Assist in 2015. Ally Assist is a virtual assistant 
that can be accessed via voice or text to perform functions such as making 
payments, fund transfers, peer-to-peer transactions, and deposits. 
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Nonetheless, this study suggests that it will be great if we can archive 
such more systems at advanced levels, but are we aware of the amount of 
programming to do that? Having overcome the Main framework, then Isla-
mic Finance mitigation and Sariah framework can be adopted with less effort. 
This study explores the needs and potentials of AI for different avenues as it 
will improve the performance of Islamic Finance. However, we should spe-
cify and narrow it as Islamic finance is very broad.
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