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Katiim bankaciliginda murabaha yontemi, Uretilmis ve kullanma
hazir olan Urlnlerin pesin olarak banka tarafindan satin alinmasi ve
Uzerine kar konularak vadeli olarak mdsterisine satiimasi seklinde
uygulanmaktadir. Katiim bankalar murabaha yéntemini hem ithalat
hem de ihracat alaninda dis ticareti finanse etmek amaciyla
kullanmaktadirlar. ithalatin finansmani daha yogun
gerceklestiriimekle birlikte bazi katilim bankalari hem sevk 6ncesi
hem de sevk sonrasi ihracat finansmaninda murabaha yéntemini
tercih etmektedirler. Murabaha yodntemi ile gerceklestirilen sevk
oncesi ve sevk sonrasi ihracat finansmani sayesinde ihracatgllar,
faizsiz finansman olanaklarindan yararlanmaktadirlar. Bu drinler
sayesinde, calisma prensipleri reel sekt6ru finanse etme amacina da
hizmet eden katiim bankalar, hem kar elde etmekte hem de reel
sektor ihracat yonlt olarak destekleyerek tlke ekonomisine katki
saglamaktadirlar. Makalenin yazilis amaci; katilim bankalarinin fikhi
acidan uygun olan murabaha sozlesmeleri araciliglyla ihracatgl
musterilerini desteklerlerken, sevk ©ncesi ve sevk sonrasi ihracat
finansmaninda murabaha ydntemini nasil kullanabilecekleri hakkinda
detayli bilgi vermek ve ayrica katlim bankalarinin ve ihracat
finansman kurumlarinin konu hakkinda yapabilecekleri farkli katkilari
irdelemektir.
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In participation banking, the murabahah method is used by the
bank to purchase products that are manufactured and ready for
use by the bank in advance and sell them to its customers on a
term basis with a profit on it. Participation banks use the
murabahah method in foreign trade financing in both import and
export fields. Although import financing is more intense, some
participation banks prefer the murabaha method in both pre-
shipment and post-shipment export financing. Exporters benefit
from interest-free financing opportunities, thanks to the
murabahah method of pre-shipment and post-shipment export
financing. Thanks to these products, participation banks, whose
working principles also serve the purpose of financing the real
sector, both make profit and contribute to the country's
economy by supporting the real sector in terms of exports. The
purpose of writing the article; the aim of this study is to provide
detailed information on how participation banks can use the
murabaha method in pre-shipment and post-shipment export
financing, while supporting their exporting customers through
murabahah contracts that are appropriate in figh, and also to
examine the different contributions that participation banks and
export finance institutions can make on the subject.
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GIRi$

Katilm bankacih@inda murabaha yontemi, tretilmis ve kullanima hazir olan
trtinlerin pesin olarak banka tarafindan satin alinmasi ve tizerine kar konularak
vadeli olarak mtsterisine satilmas: seklinde uygulanmaktadir. Katilim bankalar
murabaha yontemini hem ithalat hem de ihracat alaninda dis ticareti finanse
etmek amaciyla da kullanmaktadirlar. Ithalatin finansmani daha yogun olmakla
birlikte bazi katilm bankalar1 hem sevk oncesi hem de sevk sonrasi ihracat
finansmaninda murabaha yontemini tercih etmektedirler.

Murabaha yontemi ile gerceklestirilen sevk Oncesi ve sevk sonrasi ihracat
finansman1  sayesinde  ihracat¢ilar, faizsiz  finansman  olanaklarindan
yararlanmaktadirlar. Bu tirtinler sayesinde kurulus amagclarindan biri reel sektorii
finanse etmek olan katilim bankalar1 hem kar elde etmekte hem de reel sektorii
ihracat yonli olarak destekleyerek tilke ekonomisine katki saglamaktadirlar.

Makalenin hazirlanmasindaki ana motivasyon, fikhi acidan uygun olan murabaha
sozlesmeleri  araciligiyla  katthm  bankalarmmin  ihracatgt  misterilerini
desteklerlerken, sevk oncesi ve sevk sonrasi ihracat finansmaninda murabaha
yontemini nasil kullanabilecekleri ve ayrica katilim bankalarinin ve ihracat kredi
kurumlarinin konu hakkinda yapabilecekleri farkli katkilar1 irdelemektir.

Das ticaret islemlerinde murabaha s6zlegsmesi ile ilgili literatiir incelendiginde; bu
sozlesmenin hangi amaclar i¢in kullanildigy, taraflara sagladigi avantaj ve getirdigi
risklere odaklanildigi goriilmektedir. Makalemizin literatiire katkist ise; sevk
Oncesi ve sevk sonrasi ihracat finansmani hizmeti veren ya da verecek olan
katilim bankalarinin ihracat finansman operasyonlarina ve bu konuda pazarlama
yapan birimlerine yon gostermek, ihracatcilara faizsiz finansmana ulagsma yolunda
fikir vermek ve konu hakkinda bundan sonra yapilacak olan caligmalara bir
altyap1 hazirlamaktir.

Calismanin kisitlarn olarak, bazi katilim bankalarindan konu hakkinda detayh
bilgi edinilebildigi halde bazilarindan bilgi edinilememesi, katilim bankalarinin
internet siteleri ve diger ulasilabilen kaynaklarinda konu ile ilgili detayli bilginin
bulunmamasi siralanabilir.

Makale icerisinde sevk Oncesi ve sevk sonrast ihracat finansmam anlatildiktan
sonra, murabaha sozlesmeleri, murabaha sdzlesmesi ile sevk Oncesi ve sevk
sonrast finansman yontemleri ve bu sozlesme tiirtintin fikhi arka plani
incelenmistir. Makale sonunda murabaha yontemiyle sevk dncesi ve sevk sonrasi
finansman yontemleri genel degerlendirme boliimiinde bir tablo ile
karsilastirilarak bir degerlendirmeye tabi tutulmustur.

LITERATUR DEGERLENDIRMESI

Igbal ve Quibtia’ya (2017) gore, murabaha yontemi; varlik finansmani,
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hammadde finansmani, konut finansmani, girisim finansmani, ekipman
finansmani, ithalat finansmani, ihracat finansmani (sevkiyat Oncesi), titketim
mallar1 finansmani, arazi finansmani, ara¢ finansmani, tur paketi finansmani,
egitim paketi finansmani ve paket seklinde satilabilecek diger tiim hizmetlerin
finansmant icin kullanilabilir.

Nethercott’a (2012) gore; modern Islami finans endiistrisinde en yaygin olarak
kullanilan finansman tekniklerinden biri olan murabaha, faizsiz uluslararas: ticaret
finansmaninda kullanilmaktadir. Bu yontem, emtialarin maliyet art1 kar esasina
gore satildig bir finansman seklidir. Murabaha sézlesmesinde, saticinin aliciya
orijinal fiyat1 ve yapilan ek masraflar arti eklenen kar miktarini1 beyan etmesi
gerektiginden, bu sozlesme giivenilirligi esas alan bir sozlesmedir. Finansal
kurumlarin murabaha islemlerindeki roli finansal aracilar seklindedir.

Al-Harran’a (1993) gore; uluslararas: ticaret finansmanu ile ilgili olarak murabaha,
alicinin satin aliminmi vadeli 6demelerle finanse etmesine izin verirken, finansor
olan Islami banka, taraflarca kararlastinldigi gibi 6nceden belirlenmis bir kar

hakkina da sahip olacaktir.

Rahim ve digerlerine (2014) gore; murabaha sézlesmesi 6zellikle dis ticaret
finansmaninda faizsiz bankacilikta ¢ok Onemli bir rol oynamaktadir. Faizsiz
bankalar dis ticaret islemlerinde murabaha yontemini; akreditifler, police
kabulleri ve sevk oncesi ihracat kredisi refinansmaninda kullanmaktadirlar.
Faizsiz bankalarda murabaha sdzlesmesinin uygulanmasina iliskin birkac¢ fikhi
sorun bulunmakla birlikte genel olarak gliniimiizde faizsiz bankalarin
tirlinlerinde uyguladiklart murabaha sézlesmesinin, fikihgilar tarafindan tartisilan
murabahanin gereklerini ve sartlarini takip ettigi sonucuna varabiliriz.

Radzali ve digerleri (2019); murabaha ile dis ticaret finansmaninda birkag
operasyonel fikhi sorun oldugundan bahsetmektedir. Bu sorunlardan biri,
akreditifleri diizenleyen UCP 600 (Akreditiflere Iliskin Birérnek Usuller ve
Uygulama Kurallar1) kurallarinda bankanin mallarla degil, yalnizca belgelerle
ilgilendigi belirtilmekte oldugu halde, faizsiz bankalar murabaha sozlesmesi
nedeniyle mallarla da ilgilenmek durumunda olduklarindan dolay: fikhi agidan
problem yasayabilmektedirler.

Murabaha yontemi taraflara getirdigi riskler agisindan degerlendirildiginde,
literatiirde asagidaki aragtirmalara rastlanmuastir:

Suryanto’ya (2014) gdre; faizsiz bankalar ge¢miste, ham petrol, pamuk, piring ve
benzeri temel mallarin veya emtialarin ihracat ve ithalatin1 murabaha ilkesine
dayali olarak finanse ederek kisa vadeli (1 ila 12 ay aras1) finansmanda aktifti. Bu
ilkeyi kullanan faizsiz bankalar, farkli ticari riskleri, doviz riskini ve diger iliskili
finansman risklerini biinyelerinde tagirlar.

Siddiqui’ye (2008) gore; faizsiz bankalar dis ticaret finansmaninda ¢esitli risklere
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maruz kalmaktadirlar. Murabaha yontemi diger yontemlere gore getiri oram
onceden belirlendigi icin daha az risk tasimakla birlikte yine de mdisterinin
murabaha bedelini geri 6dememe riski her durumda mevcuttur.

Chong ve digerleri (2009), ticaret finansmaninda murabaha islemlerinin riskini
degerlendirmiglerdir. Onlara gore; murabaha finansmaninda finansér, normal bir
ticarette mallarin nakliye veya depolama sirasinda zarar gdrmesi gibi tiim risklerle
karst karstyadir. Banka ayrica satin alinan malin kalitesi nedeniyle miisteri
tarafindan kabul edilmeme riskini de ustlenmektedir. Risk, malin fon
kullanicisina teslimi asamasina kadardir. Mallar teslim edildikten sonra tiim risk
fon kullanicisina aittir. Kar marjina dayali finansman, banka i¢in minimum risk
icerir ¢uinkli banka sozlesmenin tamami boyunca risk tasgimaz. Murabaha
yontemi; kar marji sabit, dnceden belirlenmis ve gilivenli bir bor¢ yaratir. Bu
durum, faize dayali islemlere alternatif olarak murabaha finansmanim faizsiz
bankalar i¢in cazip hale getirmistir.

Rosly’e (2005) gore ise; bankanin karsi karsiya oldugu risk tiirleri likidite riski
ve kredi riskidir. Likidite riski, bankanin murabaha alacaklarini {i¢tincii sahislara
satmasin1 engelleyen murabaha sozlesmesinin niteliginden kaynaklanmaktadir.
Ayrica firma zamaninda 6deme yapmazsa kredi riski olusur ve bu da bankanin
finansor olarak likidite riskinin artmasina sebep olur. Murabaha finansmaninda
finansor tarafindan tstlenilen bir diger risk, borca dayali murabaha alacaklaridir.
Fikhi prensipler geregince, alacaklarin ancak esit olarak (ayni miktarda) satilmasi
gerektiginden, bu alacaklar ne daha yiiksek ne de daha dusiik bir fiyata farkli bir
tarafa satilamaz. Bu nedenle faizsiz bankalar tarafindan murabaha alacaklarinin
tarkli bir fiyattan tekrar satilarak likiditeye ulagilmasi zordur.

ARASTIRMA METODU

Arastirma metodu olarak niteliksel aragtirma yontemi kullanilarak, oncelikle
kiitiphane ve internet kaynaklar tizerinden literatiir taramasi yapilmistir. Ayrica
katilim bankalarinin mevcutta kullandiklar1 murabaha sézlesmesine dayali sevk
oncesi ve sevk sonrasi ihracat finansman yontemlerine ulagsmak icin internet
tizerinden banka kaynaklari kullamilmistir. Niteliksel arastirma metodunun
secilme nedeni, bu alandaki kaynaklarin ¢alismamizin sonucuna katki
saglamadaki yeterliligidir.

Thracatin Finansmam

Thracat kredileri ihracat1 6zendiren bir finansman yontemi olmakla birlikte diger
kredi tiirlerine gore daha fazla risk tasirlar. Bunun nedeni ihracatin hem ticari
hem de ekonomik riskleri fazla bilinmeyen dis tilkelere doniik bir faaliyet
olmasindan kaynaklanir. Satilan mallarin bedellerinin tahsil edilememesi, kur
riskleri ve transfer riskleri gibi belirsizlikler dis ticarette Onemli sorunlar
dogurabilirler. Tum bu riskler nedeniyle ihracat kredileri i¢ piyasaya verilen
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kredilere gore daha risklidirler (Tomanbay, 2003: 144).

Cogu hiikiimet, kendi ihracat¢ilarini desteklemek amaciyla 6zel mali kurumlar
olusturmuslardir. Bu kurumlar stibvansiyonlu krediler verirler. Dolayisiyla bu
krediler 6zel ticari bankalar tarafindan verilen kredilere gore hem dustik faizli
olmakta hem de geri 6deme kosullar1 daha uygun olmaktadir. Hiikiimetlerin
sagladigt bu faizi diisiik kredilerin kaynagi devlet biit¢esinden karsilandigindan,
hikiimetler diisiik maliyetli finansman sayesinde hem istihdam yaratirlar hem de
dis pazarlarda rekabet¢i olurlar. Bu finansmanin maliyeti vergi 6deyen halk
kitleleri arasinda dagitilir (Seyidoglu, 2016: 501).

Bu kredilerin amaci, ihracatin herhangi bir asamasinda ihracat¢ilarin ihtiyag
duyduklar finansmani tedarik etmelerini saglamaktir. Thracatcilar sevk 6ncesinde
finansman i¢in bankalara bagvurabildikleri gibi sevk sonrasinda da bagvuru
yapabilirler.

Sevk Oncesi Thracat Finansman

Sevk veya yiikkleme Oncesi finansman, ihracatcinin ihtiya¢ duydugu isletme
sermayesi gereksinimini karsilamak icin verilen bir kredi tirtidiir. Bu krediler
kisa vadeli krediler olup, siparis tarihiyle yiikleme tarihi arasindaki finansman
ihtiyacim1 kargilamak tizere ihracatgilara verilirler. Bu krediler, ihracatcinin
yaptig1 anlagsma tizerine ihra¢ edecegi mali temin etmesi ya da treterek ihracata
hazirlamast i¢in kullanilirlar. Thracata hazirlik asamasi, uygulamada genellikle 180
giin olarak disliniiliir. Bu nedenle bu tiir kredilerin vadesi genellikle alt1 ay
olarak belirlenmektedir. Eger ihra¢ edilecek olan mallar tedarik edilmeleri yerine
tiretiliyorlarsa bu durumda bu kredilerin vadesi 1 yila kadar uzatilabilmektedir.
Bu krediler hem dretici ihracat¢ilara hem de pazarlamaci ihracatcilara

kullandirlabilirler.

Verilecek kredi limitleri genellikle ihracatcinin aldigi siparisin  degeriyle
sinirlandirilmakla birlikte kredi limiti saptanirken malin tiretim maliyeti, yurt ici
nakliyesi, ambalajlamasi, giimriikleme, vergi ve sigorta gibi masraflar1 da
degerlendirmeye katilir (Tomanbay, 2003: 140-142).

Satic1 yani ihracatgi lehine agilan akreditifler veya 6deme garantisinin varlig: sevk
oncesi finansman sartlarini kolaylastiran imkanlardir. Ozellikle ihracatcilar lehine
agilan transfer edilebilir akreditiflerin tedarikg¢ilere transfer edilebilmesi sayesinde
hem nakit akis1 diizenlenebilir hem de saticidan tedarik¢iye dogru bir teminat
nakli de s6z konusu olur. Boylece tedarikgiler akreditifleri kendi sevk oncesi
isleri icin kullanabilirler. Odeme garantileri de riski azaltan bir ara¢_olup,
ithalatcinin sézlesme sartlarma gore 6deme yiikiimliliklerini icerir. Odeme
garantisi sayesinde ihracatgilar ~ bankalarindaki kredi  limitlerini
artirabilmektedirler.

Bu araclar disinda red clause (kirmizi sartl) akreditifler de ihracat¢ilara sevk
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oncesi finansman saglamada faydali olmaktadir. Lehine red clause akreditif acilan
bir ihracat¢i akreditifte belirtilen tutar kadar, heniiz mali iiretip/tedarik edip
yiiklemeden 6nce avans alma imkanina sahip olmaktadir. Avans disinda kalan
kismu ise ihracat¢i yikleme yapip uygun evraklari amir bankaya ulastirdiginda

alacaktir (Grath, 2008: 127-128).
Sevk Sonrasi Ihracat Finansman

Sevk sonrasi finansman, malin sevk edilmesi ile saticinin mal bedelini tahsil
edecegi tarih araliginda, ihracat¢inin ihtiyaci oldugu nakit paranin kredi yoluyla
temin edilmesidir. Sevk sonrasi ihracat bu nedenle pazarlama amaciyla kullanilir.
Dis ticarette rekabetin 6nemi ve biiytikliigii dolayisiyla sevk sonrasi finansmanda
vade 6nemli bir konudur. Sevk sonrasi krediler genellikle ti¢ grupta toplanirlar:

e Kisa Vadeli Krediler: Bu krediler ticari bankalar tarafindan titketim
mallar1 pazarlamasi amaciyla verilirler ve vadeleri 12 ay1 ge¢cmez. Bu
krediler ihracat miktarinin FOB (gemi tizerinde teslim) degeri tizerinden
%80-90’1na kadar verilebilirler. Bu kredilerde teminat olarak ihracatgilar,
lehlerine acilan akreditifleri, varsa ihracat kredi sigorta policelerini ve

ilgili farkli belgeleri kullanabilirler.

e Orta Vadeli Krediler: Bu kredilerin siireleri iki ila bes yil arasinda
degisebilmektedir. Krediler, dayanikli tiikketim ve hafif sanayi mallarinin
finansmaninda kullanilabilir. Thracatin %80’i kredi olarak verilebilir.
Teminat olarak ihracatcilar bankalarina ihracat kredi sigorta policesi veya
arazi, miilk ipotegi verebilirler.

e Uzun Vadeli Krediler: Bu krediler; agir sanayi mallari, fabrika ve alt yap1
¢aligmalar1 gibi mal ve hizmet ihracatlarinda kullanmilmak tizere verilirler.
Thracat degerinin %80’i kredi olarak verilebilmekte olup, vadeleri bes
yildan on bes yila kadar degisebilmektedir. Kredi teminati olarak; orta
vadeli kredilerde verilen teminatlar kullanilabilecegi gibi fabrika ve
techizat ipotegi, ithalat¢1 tilkeden alinan banka garantileri veya alicinin
tilkesinden verilen devlet garantileri kullanilabilir (Tomanbay, 2003:
140-142).

Murabaha S6zlesmeleri

Sozlitkte “artma, kar, ticari kazan¢” anlamindaki “ribh” kokiinden tiireyen ve
“kazandirma, kar hakki tanima” manasina gelen murabaha, terim olarak “bir
malin alis fiyati veya maliyeti tizerine belirli bir kar konarak satilmasini” ifade
eder.

Ribh kelimesinin tiirevi olan fiil kelimesinin bir ayette ve degisik tiirevleri
hadislerde ge¢cmesine ragmen Kur’an’da ve hadislerde “murabaha” kelimesine
rastlanmamaktadir. Malin alis fiyatina veya maliyetine makta bir kar ilavesiyle
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yapilan murabaha, satim akdiyle ilgili genel hiikmiin kapsaminda sayildigindan,
cevazi hususunda goriis ayrih@g bulunmamaktadir. Ancak Malikiler, malin alig
fiyatina veya maliyetine ait bilgiler dogru beyan edilmediginde cikabilecek
sorunlar dolayisiyla bu tiir satiglart tercihe sayan bulmazlar. Als fiyat1 ve maliyete
nispi kar eklenerek yapilan murabahay1 da ¢cogunluk tecviz etmekle birlikte bazi
fakihler caiz gérmez, bazilar1 da mekruh sayarlar.

Murabaha isleminin gecerli olmas i¢in satim akdinde arananlar yaninda asagidaki
sartlarin da gerceklesmis olmasi gerekir:

a. Onceki satim sozlesmesi sahih olmalidir. Ciinkii murabaha 6nceki
semen (bedel) esas alinarak yapilan bir akittir.

b. Als fiyat taraflarca biliniyor olmalidir.

c.  Onceki s6zlesmede semen ayni cinsten bir malla degisilmis olmamalidir.
Aksi halde alinan fazlalik, kar degil faiz olur.

d. Kar, taraflarca biliniyor olmahidir. Ciinki kar, satig bedelinin bir kismim
temsil etmekte olup, satis bedelinin bilinmesi bey’in (satigin)
sartlarindandir.

e. Hanefilere gore; Onceki satim sozlesmesinde semen misliyattan
olmalidir. Onceki semen kiyemi mal ise bunun degeri bilinmediginden
murabahanin semeni de belirsiz kalir (D6énmez, 2006).

Murabaha, faizsiz finansta en yaygin olarak kullanilan satis yontemlerindendir.
Satis yontemlerinde, bankadan mal satin almasi ve iiretici veya tiiketiciye o
mallar1 kar marjiyla vadesinde 6denecek sekilde satmasi talep edilir. Tiim satis
yontemleri vadede tek bir seferde borcun 6denmesi veya vadeye yayilmig olarak
taksitli 6deme seklindedir.

Murabaha, fikihta belirli bir satis tirtini ifade eder (Billah, 2019). Murabaha,
faizsiz finans kurumlar tarafindan kullanilan bir finansal teknik olarak ayni adi
tastyan murabaha sozlesmesinden gelistirilmistir. Murabaha basitce “karli satis”
(mark-up sale) anlamina gelir. Murabaha, fikhin bir giiven sozlesmesi olarak
gordiigii 6zel bir sati tirtidir. Ciinki satic1 ve alic1 fiyati miizakere etmezler.
Bunun yerine, saticinin malin fiyatin1 beyan ettigi maliyetine eklenen bir kar
marj1 lizerinde anlasma yapilir.

Eski donemlerde murabaha yontemi, vadeli olarak kullanilma zorunlulugu
olmadigindan bir finansman teknigi olarak distiniilmemisti. Nakit elde etmek
icin murabaha satis1 istisnadan daha cok, bir kuraldi. Murabaha kredisi, hane
halklar1 ve ticari isler icin mal alimini finanse etmekte finans digt kurumlar
tarafindan da kullanilabilir. Fakat tam tesekkiillii finansal kurumlar tarafindan
murabahanin bir kredi finansman araci olarak kullanilmasi i¢in sézlesmesinde ¢cok
fazla degisiklige ihtiya¢ vardir.
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Gergekte, murabaha kredisi kullandiracak olan bankalar ve diger finansal
kuruluslar, az ya da cok finansal aracilik fonksiyonlarina ek olarak bir ticari
aracilik fonksiyonu da tstlenmelidirler. Yani bankalarin, nihai alici ve satici
arasinda, araci alic1 ve satici roliindi tGstlenmeleri gerekir. Fakat, finansal kuruluslar
ticarette uzmanlagmamuglardir ve tiiccarlarin iktisadi islevlerini yerine getirecek
sekilde bir donanima da sahip degillerdir. Bu nedenle, geleneksel finansal aracilik
islevlerinden miimkiin olan en az sekilde uzaklagsmak ve ticari rollerini fikhi
ilkelere uymak icin gerekli olan asgari diizeyde tutmak isterler. Ozellikle, mallar:
stokta tutmak ve uzun bir zaman boyunca pazarlamaktan kac¢inirlar. Bu nedenle,
misterinin talep ettigi mallar finansor tarafindan satin alindiktan sonra, miisteri,
satis sozlesmesinden Once satin alma s6zii vermelidir. Bu durum orijinal
murabaha kavraminda yapilan bir diger degisikliktir (Hassan ve Lewis, 2007:
174). Standart bir murabaha isleminin asamalar1 Sekil 1’deki gibi anlatilabilir.

Sekil 1: Standart Murabaha Islem Asamalannin Gaosterimi

-
<« »
»
»

Faizsiz Banka
Faizsiz Banka Miisterisi

[ (Alicr)

Mal Tedarikgisi

\ 4

A

(Saticr)

Islem akis1 asagidaki gibidir:

1. Misteri ile faizsiz banka arasinda, miisterinin faizsiz banka tarafindan
satin alman mali satin alacagina dair bir satin alma vaadi sozlesmesi
imzalanir. Sozlesme igeriinde; siparis edilen malin tanimi, niteligi,
maliyeti ve bankaya verilecek olan kar orani yer almalidir.

2. Faizsiz banka tarafindan, banka adina belirtilen fiyata ve belirtilen mali
satin almasi i¢in musteriye vekalet verilir.

3. Banka (vekili olan miisterisi araciligiyla) ile satici arasinda, bedelin
satictya derhal (nakit) veya belgelerin alinmas: tizerine 6denecegine dair
bir satin alma sdzlesmesi imzalanir.

4. Bedel banka tarafindan dogrudan satictya denir.

183



Kazana, F. / Journal of Islamic Economics and Finance 2021 7(1), 175 — 199

5. Banka mali, vekili olan miisterisi araciligiyla satin alir.

6. Malin satin alinmasindan sonra, banka ile alici arasinda ikinci bir satig
sozlesmesi imzalanir. Bu sozlesme ile mal, misteriye maliyet art1 kar ile
satilir.

7. Malin bankadan (vekili olan miisterisi aracihigiyla) aliciya teslimi ile ikinci
satis sOzlesmesi akdedilmis olur ve taksit 6demeleri baglar (Kahf, 2021).

Finansal murabaha, gercekte konvansiyonel banka kredilerine alternatif olarak
kullanilabilir. Bunun icin sart, finansmanin mal satin alinmasina baglanmasidir.
Ancak, faizsiz bankalar ve diger finans kurumlari, konvansiyonel bankalara
kiyasla bu pazara radikal olarak farkli bir sekilde girerler. Konvansiyonel bankalar
alicilara dogrudan borg verebilirlerken ve saticilar tarafindan saglanan krediyi
yeniden finanse (refinanse) edebilirlerken, faizsiz bankalar sadece alicilar1 finanse
edebilirler ve refinansman islemlerinden uzak dururlar. Ote yandan,
konvansiyonel bankalar tamamen finansal aracilik rolii tstlenirlerken, finansal
murabaha kullanan faizsiz bankalar bir tir ticari aracibk dstlenmek
durumundadirlar.

Murabaha Yéntemi ile Sevk Oncesi ve Sevk Sonrasi Thracat Finansmani

Faizsiz bankalar, murabaha yontemine dayali olarak ihracat¢i miisterilerine
finansman saglayabilirler. Asagida 6nce murabaha yontemi ile sevk oncesi ihracat
finansmani akabinde de murabaha yontemi ile sevk sonrast ihracat finansman
imkanlar1 tamitilmistir.

Murabaha Yontemiyle Sevk Oncesi Thracat Finansmam

Tiirk Eximbank’in aciklamasina gore sevk oncesi ihracat finansmani; dis ticaret
sermaye sirketleri hari¢ olarak, Tirkiye’de yerlesik ihracatci, imalat¢i-ihracatei
ve ihra¢ kayd: ile nihai mal tireten ve ihracat¢i aracilifiyla malini ihra¢ eden
imalat¢ilarin, ihraci yasaklanan mallar disinda kalan Tiirk menseli mallarin kesin
ihra¢ taahhiidi karsiiginda finanse edilmesi i¢in araci bankalara kredi tahsis
edilmesidir.

Katilim bankalart sevk oncesi ihracat kredisini kendi imkanlarini kullanarak
misterilerine sunabilecekleri gibi bir ihracat kredi kurumu araciligiyla da
kullandirabilirler. Giintimiizde katilim bankalar1 bu krediyi, Ttirk Eximbank’tan
tedarik ettikten sonra, ihracata hazirlik asamasindaki finansman ihtiyaclarin
kargilamak amaciyla murabaha yontemi ile KOBI segmentindeki ihracater,
imalat¢1 ve serbest bolge kullanicilarina kullandirmaktadirlar (Ttirk EXIM Bank,
2021a).

Ihracat kredi kurumlarina aracilik edilerek ihracatcilarin finanse edilmesi
durumunda ihracatgilar daha dusiik kar orani ile bor¢landirilabilmektedir. Bu tiir
bir durumda katilim bankalar1 isleme aracilik ettiklerinden, gelirleri sadece
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ihracatgilardan tahsil edecekleri aracilik/hizmet komisyonu olmaktadir.

Katilm bankasinin  kendi kaynaklarin1  kullanarak murabaha yontemiyle
gerceklestirdigi bir sevk 6ncesi ihracat finansmani sayesinde, bir tedarik¢iden mal
satin almak icin finansmana ihtiya¢ duyan ihracat¢ilara murabaha yontemi ile
finansman saglanabilir. Bunun icin ihracatci, tedarikcisi ile anlastiktan sonra
bankasina bagvurarak murabaha sézlegmesi imzalar. Banka, miigterisine mal satin
almasi icin vekalet verir. Thracatc1 bankadan aldig1 vekalete istinaden tedarik¢iye
siparis verir. Odeme bu durumda pesin olarak banka tarafindan tedarik¢iye
yapilir. Tedarik¢i mali ihracatciya teslim eder. Thracatci, bankaya olan borcunu
vadeli olarak taksitler halinde bankasina geri oder.

Thracatcilarin pesin 6deme sekli ile ihracat yapamadiklart durumlarda bu yéntem
sayesinde ihra¢ edecekleri mali tedarik etme imkanlar1 mevcuttur. Thracatgilar
sevk Oncesi finansman elde etmeleri halinde mal mukabili, vesaik mukabili veya
akreditifli 6deme sekillerine gore ihracatlarini gerceklestirebilirler.

Asagida Sekil 2’de faizsiz bir bankanin kendi kaynag ile gerceklestirdigi
murabaha yontemiyle sevk oncesi ihracat kredisinin isleyisi anlatilmaktadir.

Sekil 2: Katilun Bankasimin Kendi Kaynagi ile Gergeklestirdigi, Murabaha
Yontemiyle Sevk Oncesi Ihracat Kredisinin Isleyisi

Faizsiz Banka

B
- Thracatc1

A A

Tedarikei

e

Is akist asagidaki gibidir:
1. Tedarikci ve ihracatci aralarinda mal alim satimi {izerine anlagirlar.
2. Thracatci, faizsiz bankaya sevk 6ncesi kredi bagvurusunda bulunur.

3. Faizsiz banka, riskini tstlenmeyi uygun buldugu ihracat¢ ile murabaha
sozlesmesi imzalar ve ihracat¢iya tedarik¢iden satin alacagi mal i¢in
vekalet verir.
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Thracatc, tedarikgisine bankaya vekaleten siparis verir.
Odeme, banka tarafindan pesin olarak tedarikciye yapilir.

Tedarik¢i mali ve malin faturasini ihracat¢iya gonderir.

N vk

Vadelerde taksitler halinde murabaha geri 6demeleri ihracatci tarafindan
bankasina yapilir.

Murabaha yontemi ile sevk Oncesi ihracat finansmani bir ihracat kredi
kurumundan elde edilen finansman kullanilarak da ger¢eklestirilebilir. Bunun
icin ilgili ihracat kredi kurumu, katilim bankasina faizsiz bir finansman imkam
sunmalidir. Katihm bankasi bu finansmani vekaleten yonetecek olup, katihim
bankas1 ihracat¢i mdsterilerine murabaha yontemi ile bu finansmam
kullandiracaktir. Katilim bankasi ayn1 zamanda misterisinin 6deme yapmamasi
ihtimaline karsilik miisterisine kefil olarak da hareket etmektedir. Dolayisiyla bu
tir bir iglemde katilim bankasi vekalet, murabaha ve kefalet sozlesmelerinden
yararlanmaktadir.

Sekil 3’te katim bankalarinin bir ihracat kredi kurumundan tedarik ettigi
finansmanla gerceklestirdigi murabaha yontemiyle sevk oncesi ihracat kredisinin
isleyisi gosterilmektedir.
Sekil 3: Katilim Bankasin Ihracat Kredi Kurumu’ndan Tedarik Ettigi Finansmanla
Gergeklestirdigi Murabaha Yéntemiyle Sevk Oncesi Ihracat Kredisinin Isleyisi

1hrf$tjﬁedi : 1_:| Faizsiz Banka
B
Tedarikgi : ihracatg:

Is akis1 asagidaki gibidir:
1. Tedarikgi ve ihracatct aralarinda mal alim satimi tizerine anlagirlar.
2. Thracatci faizsiz bankaya sevk 6ncesi kredi bagvurusunda bulunur.

3. Faizsiz banka, riskini istlenmeyi uygun buldugu ihracatgi ile
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murabaha s6zlesmesi imzalar ve ihracatciya tedarik¢iden satin alacag:
mal icin vekalet verir.

4. Banka ihracatcinin talebini ihracat kredi kurumuna iletir.

Thracat kredi kurumu tarafindan bankaya kredi kullandirimu
gerceklestirilir.

Thracatci, tedarikciye bankaya vekaleten siparis verir.
Odeme, banka tarafindan pesin olarak tedarikciye yapilir.

Tedarik¢i mali ve mahin faturasimi ihracat¢iya gonderir.

© © N o

Vadelerde taksitler halinde murabaha geri 6demeleri ihracatci
tarafindan bankasina yapilir.

10. Banka tarafindan ihracat kredi kurumuna geri 6deme yapilir.
Murabaha Yontemi ile Sevk Sonrast Thracat Finansman

Murabaha yontemi ile sevk sonrasi ihracat finansmani genellikle; kabul kredili
avalli vesaik mukabili veya vadeli akreditiflerle kullanilan bir finansman tiriidiir.

Tahsil riskini azaltmak isteyen bazi ihracatg¢ilar ithalat¢inin bankasindan da bir
garanti isterler. Bu garantinin adi “aval garantisi”dir. Bir bankanin bir ihracat
vesaik mukabili islemde bir policeye aval verebilmesi i¢in Oncelikle policenin
ithalatci tarafindan kabul edilmesi gerekir. Ayrica ithalatcinin, bankasinda bir
gayri nakdi kredi limitinin de tesis edilmesi sarttir. Bu durumda islem, basit bir
vesaik mukabili islemden, kredi niteligi tasgtyan bir islem siirecine girer. Bir
bankanin bir poli¢eye aval vermesi, miisterisine gayri nakdi bir kredi acmasi
anlamina gelmektedir. Bir bankanin bir policeye aval vermesi sayesinde,
policenin tahsil edilmeme riski tamamen ortadan kalkacaktir.

Bankalarin, aval talimat1 aldiklarinda poligeye aval verme zorunluluklar1 mevcut
degildir. Bankalar aval vermek istemediklerinde bu talebi geri ¢evirme hakkina
sahiplerdir. B&yle bir durumda bankalarin, talimat aldiklarn  bankaya
gecikmeksizin bilgi vermek disinda herhangi bir yiikiimliliikleri yoktur. Bu
nedenle, ihracat¢ilarin policelerine aval talep etmeden once ithalater ile
goriiserek ithalat¢inin, bankasi ile bir kredi sorunu olup olmadig: ve bankasinin
policeye gecikmeksizin aval verebilecegi hususlarindan emin olmalar1 gerekir.

Akreditifler ise uluslararasi ticarette kullanilan 6deme sekillerinden biri olup,
saticinin 6deme alabilmesi i¢in en giivenilir yontemlerden biridir. Akreditifler,
tilkeler arasindaki ticarette kullamilmaktadir ve 6zellikle bankalar i¢in 6nemli bir
komisyon kazanma firsatidir. Akreditif, banka tarafindan alicinin (akreditif amiri)
talimat1 {izerine, akreditifte belirtilen sartlara uygun evraklarin akreditifte
belirtilen stire icerisinde bankaya ibraz edilmesi sartiyla, saticiya gortildiigiinde
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veya vadesinde 6deme yapilmasini 6ngdren yazili bir taahhdittiir.

Faizsiz bir 6deme sekli olarak akreditifler, konvansiyonel akreditiflere benzerler.
Akreditifler, bir bankanin belirtilen belgelerin ibrazina karsilik ilgili tarafa 6deme
yapma taahhtidiidiir. Faizsiz bankalarda akreditifler bazen murabaha ve selem
gibi ticari tiirden islemlerle birlikte kullanihirlar ve 6deme yapilmama riskini
bankaya devrederler. Akreditifli islemlerde taraflar, malla degil sevk evraklariyla
ilgilendiklerinden o6zellikle bahsedilse de akreditiflerde her zaman belgelerle
temsil edilen fiziksel bir dayanak varlik mevcuttur (Schoon, 2016: 61).

Kabul kredili avalli vesaik mukabili 6deme sekli ile sevk sonrasi ihracat
finansmani, murabaha yontemiyle gerceklestirilebilir. Bunun i¢in 6ncelikle
katilim bankasi, ihracat¢inin mal temin edip vadeli olarak yurtdisinda satmasi i¢cin
ihracatciya vekalet verir. Burada dikkat edilmesi gereken husus, ihracat¢inin mah
sevk etmesinden once kendisine vekalet verilmesi gerekliligidir. Eger ihracatci
yiklemeyi yaptiktan sonra bankaya bagvurursa murabaha sartlar1i geregince
finansman saglanamaz. Vekalet sonrasinda ihracat¢t mali yikler ve hazirladig
sevk evraklarini katihm bankasina teslim eder. Thracatciya fatura tutarmdan diisiik
olarak anlagilan tutarda 6deme yapilir. Faizsiz banka, sevk evraklarini (fatura,
tastma belgesi, sigorta policesi, paketleme listesi vb.) ve ekindeki policeyi,
ithalatcinin bankasina gonderir.

Thracatciya &deme, ithalatcinin - bankasmin  policeye avalini  ekledigini
bildirmesinden sonra yapilir. Boylece faizsiz banka, policeye ithalatcinin bankasi
tarafindan aval verilmesi sayesinde ihracatciya yapacagi 6demeyi vadeli olarak
tahsil edecegine dair garanti elde etmis olur. Avalli policenin 6deme vadesinde,
katilim bankas1 bedeli tahsil eder.

Asagidaki Sekil 4’te bu islemin operasyonel asamalar goriilebilir.

Sekil 4: Kabul Kredili Avalli Vesaik Mukabili Odeme Sekli ile Murabaha Yontemi
Kullanilarak Sevk Sonrasi Thracat Finansmani

Thracat¢inin Bankasi

n
»

Ithalat¢inin Bankas1

E (Faizsiz Banka)
B
A 4

Ithalatg1

y

Thracatc1

A
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Is akis1 asagida agiklanmustar:

1. Faizsiz banka, ihracat¢inin mal temin edip vadeli olarak yurt disinda
satmast icin ihracatciya vekalet verir.

2. Thracatgt mah yiikler.
3. Thracatgt hazirladigs sevk evraklarimi faizsiz bankaya teslim eder.

4. Faizsiz banka evraklar1 ve ekindeki poli¢eyi ihracat¢inin bankasina
gonderir.

5. Ithalatcinin bankas: ithalatciya policeyi kabul ettirdikten sonra evraklar:
teslim eder. Sonrasinda kabul edilmis poligeye avalini ekler.

6. Ithalatcinin bankasi, policeye aval ekledigi bilgisini katilim bankasina
iletir.

7. Faizsiz banka, ihracat¢iya bagta anlastiklar1 tutarda 6deme yapar.

8. Avalli policenin 6deme vadesinde, ithalat¢inin bankas: faizsiz bankaya

bedeli 6der.
9. Ithalatc1 police tutarii bankasina dder.

Bu islemde katilim bankasinin elde edecegi murabaha kar, ihracat fatura bedeli
ile ihracat¢iya 6denen bedel arasindaki farktir. Bu islemde katilim bankasi
ihracat¢idan pesin bedelle mal almis ve ithalatciya belli bir kar ile vadeli olarak
murabaha yontemi ile satmistir.

Vadeli ihracat akreditif finansmam ise, akreditifle mal satan ihracat¢ilarin, ihracat
bedellerini pesin olarak tahsil edebilmeleri icin yapilandirilmis bir driindiir.
Uriiniin temelinde murabaha yontemi kullamlmaktadir. Banka, ihracat¢idan
kendi adina ve anlagilan nitelikte mal temin eder. Sonra belli bir vadeyle yurt
disinda satmasi i¢in ihracat¢iyr vekil olarak tayin eder. Banka burada
yurtdigindaki ithalat¢iya murabaha yontemiyle vadeli olarak mal satmaktadur.
Yani banka, mali ihracat¢idan pesin olarak satin almakta ve yurtdisgina vadeli
olarak belli bir kar ile satmaktadir.

Bu finansman tiirtinde; akreditifin, ilgili fonlamay1 yapacak olan katilim bankas:
adina acilmis olmasi gerekir ve sadece TL, USD ve EURO bedelli akreditifler
kullanilir. Mallarin sevk tarihi, ihracat¢inin finansman kullanmak istedigi tarihten
sonra olmak zorundadir. Akreditif tutarinin genellikle %95’ {izerinden
ihracatciya 6deme yapilmakta olup, vadede olusabilecek olasi muhabir banka
komisyonlari ihracat¢idan tahsil edilir.

Bu finansman tiiriinde, vadeli bir akreditif araciligiyla ihracat yapacak olan
ihracatci, heniiz yiikleme islemini gerceklestirmeden once katim bankasina
bagvurur. Thracatciya vekalet verilerek fiyatta anlasma saglanir. Thracatc
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yiiklemeyi gerceklestirir ve akreditif evraklarini katilim bankasina ibraz eder. Bu
asamada ihracatci, ilgili tasima ve sevk evraklarim katilim bankasi adina ciro ile
devreder. Sevk evraklari, katilim bankas: tarafindan incelendikten sonra akreditif
sartlarina uygun bulunursa, anlagilan fiyatta ihracat¢iya pesin olarak 6deme
yapilir. Vade tarihinde amir bankadan gelen akreditif bedeli katiim bankas
tarafindan tahsil edilir. Vadeli ihracat akreditifinin murabaha yontemiyle
finansmaninin is akas stireci Sekil 5’te gosterilmistir.

Sekil 5: Vadeli Ihracat Akreditif Odeme Sekli ile Murabaha Yontemi Kullanilarak Sevk

Sonrast IThracat Finansmani

: 4 :
Ithalat¢inin Bankasi Ihracat¢inin Bankasi

[
>

&
<

(Amir Banka) (Faizsiz Banka)

Le]

Ihracatc1
(Amir) (Lehdar)

Ithalatc1

A A

Is akist asagida aciklanmustir:

1.

A

Faizsiz banka tarafindan ihracat¢i olan miisterisine sartli vekalet verilir.
Bu vekalet kapsaminda ihracatci, ihracat anlasmasi yapmasi icin faizsiz
banka tarafindan vekil tayin edilmis olur. IThracatci, bu asamadan 6nce
ithalatcr ile herhangi bir anlasma yapmamis olmalidir.

Thracatci, mal satmak icin yurtdisinda bir ithalatci ile faizsiz banka lehine
vadeli bir akreditif acilmasi i¢in anlagir. Thracater, ithalatciya akreditif ve
satig sartlarini iceren proforma fatura gonderir.

Ithalat¢1 akreditif actirmak icin amir bankaya basvurur.
Amir banka, faizsiz banka lehine bir akreditif acar.
Thracat¢i, mal ithalatginin iilkesine sevk eder.

Thracatc1, akreditifle ilgili ticari evraklar ciro ile devrederek faizsiz
bankaya teslim eder.

Faizsiz banka evraklarin akreditif sartlarina uygun olup olmadigini
inceler ve evraklart uygun bulmasi durumunda ihracat¢rya basta anlagilan
pesin fiyat tizerinden ihracat bedelini 6der.
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8. Faizsiz banka ticari evraklar1 amir bankaya gonderir. Amir banka
evraklart inceler ve evraklari akreditif sartlarina uygun bulmas
durumunda 6deme vadesinde faizsiz bankaya 6deme yapacagina dair
yazili taahhiitte bulunur (Odeme taahhiidiinii SWIFT mesaji ile faizsiz
bankaya gonderir). Akreditif vadesinde, amir banka faizsiz bankaya
ddeme yapar.

Bu islem tiirtinde faizsiz banka ihracat¢idan pesin fiyatina mal almus ve ithalatciya,
pesin fiyat tizerine bir kar marji koyarak vadeli olarak satmistir. Vadeli ihracat
akreditifinin murabaha yontemi ile finansmani olarak adlandirilan bu islem
sayesinde ihracat¢iya sevk sonrasi finansman saglanmis olmaktadir.

Murabaha So6zlesmesine Istinaden Yapilan Islemlerin Faizsiz Finans
Kurallar1 Acisindan Degerlendirmesi

Faizsiz bir bankanin, herhangi bir malin milkiyetini devralmadan Once
murabaha yontemi ile satmasi fikhen uygun degildir. Bu nedenle banka, ilk satic1
ile murabahaya konu olacak olan mali satin almak tizere sozlesme yapip, mah
hitkmen ya da hakikaten teslim almadan 6nce musterisi ile murabaha sézlesmesi
imzalayamaz. Mal tizerinde tasarruf imkaninin aliciya devredilmesi ya da malin
teslimi anlamina gelen evraklarin teslim alinmasi halinde hitkmen teslim de
gerceklesmis olur.

Faizsiz bankanin mali ilk saticidan dogrudan satin almasi, murabaha isleminde
asil kurallardan biridir. Fakat murabaha talebinde bulunan miisteri disinda,
tctincl bir kisiye vekalet verilerek de ilk saticidan mal satin alinabilir. Bu
durumda faizsiz banka asagidaki hususlara dikkat etmelidir:

e Faizsiz banka mal bedelini ilk satictya dogrudan kendisi 6demelidir.

e Satisin gercek bir satig oldugunu gosteren belgeler ilk saticidan
alinmahdir.

Tasinir mallarin teslimi, malin satin alindig1 yere gore degisiklik arz eder. Eger
mallar yurtdisindan satin aliniyorsa, bankanin ya da vekilinin malla ilgili yiikleme
evraklarini teslim almast mali hitkkmen teslim aldigi anlamina gelmektedir.
Antrepolarda depolanan mallar i¢inse depolamaya iliskin belgelerin (antrepo
beyannamesi) teslim alinmasi da ayni sonucu dogurur.

Murabaha konusu malin bizzat faizsiz banka tarafindan, ilk saticrya ait depodan
ya da teslim i¢in belirlenen bir yerden teslim alinmasi gereklidir. Malin teslim
alinmasiyla birlikte malin zarar gérmesi ve maldan yararlanma ile ilgili tiim
sorumluluk ve haklar da bankaya gecer. Banka, bu islemleri kendi adina
gerceklestirmesi icin bir bagkasina vekalet de verebilir.

Murabahaya konu edilecek olan bir malin satin alinmasi asamasinda malin

191



Kazana, F. / Journal of Islamic Economics and Finance 2021 7(1), 175 — 199

sigortalanmasi sorumlulugu faizsiz bankaya aittir. Banka malin maliki oldugu
icin, sigortalama islemini kendi hesabina gerceklestirmeli ve riskleri de
tstlenmelidir. Banka olusan sigorta masraflarini, malin maliyetine ve ayrica
murabaha satis bedeline ekleme hakkina da sahiptir.

Faizsiz banka, miisterisine murabaha yontemiyle satacagi mali vadeli olarak satin
alacaksa da bu durumu misterisine agiklamalidir. Bunun yaninda sati s6zlesmesi
imzalanirken malin satis bedeline bankanin ekleyecegi tiim masraflar ayrintil ve
eksiksiz olarak misteriye a¢iklanmalidir.

Malin satis bedeli veya kar miktarinin belirli olmayan ve ileride belirli olacak bir
endekse baglanarak tespiti ise caiz degildir. Mesela murabaha kar oran1 LIBORa
endekslenemez. Kar orani ancak maliyetin belirli bir yiizdesi olarak belirlenebilir.

Banka ve misterisinin murabaha sézlesmesiyle satilan malin bedelini kisa ya da
uzun vadeli taksitler halinde ddemek tizere anlagmalari caizdir. Bankanin vadenin
uzatilmas1 karsihiginda ya da miisterisinin mazeretsiz olarak 6deme yapmamasi
halinde bor¢ tutarinmi artirmas: ise caiz degildir. Fakat bankanin, miisterisinin
kabul edilebilir bir mazereti olmadig: halde taksitlerden birini 6dememesi ya da
geciktirmesi halinde tiim taksitlerin muaccel hale gelecegi yoniinde sart kosmast
caizdir.

Banka ile miisterisinin murabaha borcunu 6deme giiniindeki kurlar esas alinmak
tizere baska bir déviz cinsi ile 6denmesi hususunda anlagsmalar1 caizdir. Fakat
ddeme giiniinde borcun tamaminin 6denmesi ya da farkli bir déviz cinsi ile
6denmesi durumunda, borcun tiimiiyle kapatilmasi gerekir (AAOIFI, 2012:
168-175).

Genel Degerlendirme

Murabaha yontemi ile sevk 6ncesi ve sevk sonrast ihracat finansmani Tablo 1’de;
o0deme sekline, bankanin teminat gereksinimine, murabaha alic1 ve saticilarinin
hangi taraf olduguna, kullanilabilecek doviz cinsleri, kullanim amaci ve
finansman kaynagina gore degerlendirilmistir.

Sevk Oncesi ihracat finansmaninda murabaha ilk saticisi tedarik¢i, murabaha
alicis1 ise ihracatci miisteridir. Sevk sonrasi ihracat finansman isleminde ise
murabaha ilk saticisi ihracatct olmakta, ithalat¢i ise murabaha alicis1 konumunda
olmaktadir. Hem sevk oncesi hem de sevk sonrasi ihracat finansmani Thirk lirasi,
USD veya EURO cinsinden gerceklestirilebilmektedir.

Sevk o6ncesi ihracat finansmaninin ihracat¢ilar ag¢isindan kullanim  amac,
ihracatcinin 6ncesi mal tedarik etmek i¢in finansman bulma ihtiyacindan
kaynaklanmaktadir. Sevk sonrasi finansmaninin kullanim amaci ise ihracat
gerceklestikten sonra, vadeli alacagin pesin olarak tahsil edilmesidir. Thracatcilar
sevk Oncesi finansman sagladiktan sonra ihracatlarini; mal mukabili, vesaik
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mukabili, goriildiigiinde 6demeli akreditif’ veya vadeli akreditif yontemiyle
gerceklestirebilirler. Thracatgilarin  sevk sonrasinda murabaha yoéntemiyle
sagladiklar1 finansman da kabul kredili avalli vesaik mukabili 6deme sekli ve
vadeli akreditifler kullanilmaktadur.

Tablo 1. Murabaha Yontemi ile Sevk Oncesi ve Sevk Sonrasi Ihracat Finansmani
Arasindaki Farklar ve Benzerlikler

Murabaha Yontemi ile

Murabaha Yontemi ile

Sevk Oncesi Ihracat | Sevk Sonrasi1 Ihracat
Finansmani Finansmami
Murabaha Tk | Tedarikei Thracatci
Saticis1
Murabaha Thracatgi Ithalatc1
Alicis1

Doéviz Cinsi

TL, USD, EURO

TL, USD, EURO

Kullanim Amaci | Thracat éncesi mal tedariki | Thracatcinin vadeli
icin finansman imkani alacagin1  pesin  olarak
tahsili
Igullamlabilecek Mal  mukabili, vesaik | Kabul kredili avalli vesaik
Odeme Sekli mukabili,  gortildigiinde | mukabili, vadeli akreditif
odemeli akreditif, wvadeli
akreditif
Finansman Banka kaynag veya ihracat | Banka kaynag
Kaynag kredi kurumu kaynag
Bankanin Teminat ihracat¢idan | Avalli police veya faizsiz
Teminat alinir. Thracat kredi | banka lehine acilan
Gereksinimi kurumuna aracilik | akreditif, teminat niteligi

edildiginde teminata gerek
yoktur.

tasir.

Imalat Destegi

Yok

Yok

Faizsiz bankalar hem sevk oncesi hem de sevk sonrasi ihracat finansmaninda
kendi kaynaklarin1 kullanmaktadirlar. Sevk 6ncesi finansmanda ise bir ihracat
kredi kurumunun kaynagini kullanarak da finansman saglayabilmektedirler. Sevk
Oncesi ihracat finansmaninda eger bankalar kendi kaynaklarini kullaniyorlarsa
teminati ihracat¢idan almakta, bir ihracat kredi kurumuna aracilik ediyorlarsa da
herhangi bir teminata gerek duymamaktadirlar. Sevk sonrasi finansmanda ise
ithalatcinin bankasi tarafindan aval verilen polige veya banka lehine agilan ihracat
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akreditifi banka i¢in bir teminat niteligi tasimaktadir.

Murabaha yontemi ile gerceklestirilen sevk Oncesi ve sevk sonrasi ihracat
finansmani tretilmis olan mallar icin gecerli oldugundan, heniiz iretilmemis
olan mallar i¢in katilim bankalar tarafindan selem ve/veya istisna yontemi
kullanilmasi onerilir.

SONUC

Katihm bankalar1 murabaha yoOntemini ithalat finansmani icin siklikla
kullandiklar1 halde, ihracat¢ct miisterilerini finanse etmekte de basarih bir sekilde
kullanmaktadirlar. Thracat finansmani; sevk dncesi ve sevk sonrast olarak iki farkli
tire ayrilir. Sevk Oncesi ihracat finansmaninda finanse edilenler yurtici
tedarik¢iler iken, sevk sonrasinda ise ihracatc¢ilarin kendileri finanse edilmektedir.

Katilm bankalar1 murabaha yontemi ile sevk oncesi ve sevk sonrasi ihracat
finansmaninda kendi kaynaklarin1 kullanabilmektedirler. Katilm bankalar1 sevk
oncesi ihracat finansmanin da ise bir ihracat kredi kurumuna aracilik ederek hem
kendi kaynaklarini kullandirmak durumunda kalmazlar hem de teminat
gereksinimi duymayacaklarindan itizerlerindeki riski azaltmaktadirlar. Fakat bu
durumda elde edecekleri kir sadece komisyon bedeli olmaktadir. Thracatcilar
imkan bulduklarinda genellikle bir ihracat kredi kurumunun kaynagm tercih
ederler. Clinkii ihracat kredi kurumlar1 devlet destekli olduklarindan, bu
kurumlarin sunduklar1 kredilerin faiz/kar oranlar1 bankalara gore olduk¢a
dustiktiir.

Devlet, ihracat finansmanin1 Tiirk Eximbank aracihgiyla desteklemektedir. Bu
sayede ihracat¢ilar daha dustk faiz/kar oranlan ile ihracat finansmam elde
edebilmektedirler. Fakat bu destekler makale icerisinde de anlatildig: gibi faizsiz
bankalar i¢in sadece sevk Oncesi ihracat finansmani ic¢in gecerlidir. Faizsiz
bankalar sevk sonrasi ihracati da finanse ettiklerinden Tiirk Eximbank’in bu
konuda faizsiz tiriinler gelistirmesi ve katilim bankalar1 aracihigiyla bu finansmani
ihracatc¢ilarin hizmetine sunmas: gereklidir. Ayrica katilim bankalar1 sevk 6ncesi
ve sevk sonrasi ihracat finansmani i¢in sadece kendi kaynaklarim ve Tiirk
Eximbank’t kullanmadan Uluslararast Islami Ticaret Finansmani Kurumu
(International Islamic Trade Finance Corporation-ITFC) gibi faizsiz finansal
kurumlardan maliyeti dustik faizsiz finansman saglayarak tilke ihracatina
katkilarini artirabilirler.
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EXTENDED ABSTRACT

In participation banking, the murabahah method is applied in the form of
purchasing the products that are produced and ready for use in cash by the bank
and selling them to the customer on a credit basis with a profit. Participation
banks also use the murabahah method to finance foreign trade in both import
and export areas. Although import financing is more intense, some participation
banks prefer the murabaha method in both pre-shipment and post-shipment
export financing.

Thanks to the pre-shipment and post-shipment export financing realized with
the murabahah method, exporters benefit from interest-free financing
opportunities. Thanks to these products, participation banks, whose founding
purpose is to finance the real sector, both make profit and contribute to the
country's economy by supporting the real sector in terms of exports.

The main motivation in the preparation of the article is to examine how
participation banks can use the murabaha method in pre-shipment and post-
shipment export financing, while supporting their exporting customers through
murabahah contracts that are in accordance with the principles of interest-free
finance, and also to examine the different contributions that participation banks
and export credit institutions can make on the subject.

When the literature on the murabaha contract in foreign trade transactions is
examined; it is seen that the focus is on the purposes for which this contract is
used, the advantages it provides to the parties and the risks it brings. The
contribution of our article to the literature is; to guide the export financing
operations of participation banks that provide or will provide pre-shipment and
post-shipment export financing services and their marketing units in this regard,
to give ideas to exporters on the way to reach interest-free financing, and to
prepare an infrastructure for future studies on the subject.

The limitations of the study can be listed as the lack of detailed information on
the subject from some participation banks, but the lack of detailed information
on the subject in the websites and other accessible sources of participation banks.

In pre-shipment export financing, the first seller of murabaha is the supplier, and
the buyer of murabaha is the exporter customer. In the post-shipment export
financing transaction, the first seller of murabaha becomes the exporter and the
importer becomes the buyer of murabaha. Both pre-shipment and post-
shipment export financing can be realized in Turkish lira, USD or EURO.

The purpose of using pre-shipment export financing for exporters stems from
the exporter's need to find financing to procure goods beforehand. The purpose
of post-shipment financing is to collect the forward receivable in cash after the
export is realized. Exporters export their exports after providing pre-shipment
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financing; against the goods, documentary collection, or deferred letter of credit
method.

Interest-free banks use their own resources for both pre-shipment and post-
shipment export financing. In pre-shipment financing, they can also provide
financing by using the source of an export credit institution. In pre-shipment
export financing, if banks use their own resources, they receive the collateral
from the exporter, and if they are intermediating with an export credit
institution, they do not need any collateral. In post-shipment financing, the
policy issued by the importer's bank or the export letter of credit opened in favor
of the bank is a guarantee for the bank.

Since pre-shipment and post-shipment export financing with the murabahah
method is valid for manufactured goods, participation banks recommend using
the salam and/or istisna’ method for goods that have not yet been produced.

Participation banks can use their own resources in pre-shipment and post-
shipment export financing with the murabahah method. Participation banks do
not have to use their own resources by intermediating with an export credit
institution in pre-shipment export financing, and they also reduce the risk on
them as they do not need collateral. But in this case, the profit they will get is
only the commission price. Exporters generally prefer the source of an export
credit institution when they have the opportunity. Because export credit
institutions are state-supported, the interest/profit rates of the loans offered by
these institutions are quite low compared to banks.

The government supports export financing through Tiirk Eximbank. In this
way, exporters can obtain export financing with lower interest/profit rates.
However, as explained in the article, these supports are only valid for pre-
shipment export financing for interest-free banks. Since interest-free banks also
finance exports after shipment, Turk Eximbank should develop interest-free
products in this regard and offer this financing to exporters through participation
banks. In addition, participation banks can increase their contribution to the
country's exports by providing low-cost interest-free financing from interest-
free financial institutions such as the International Islamic Trade Finance
Corporation (ITFC) without using only their own resources and Turk
Eximbank for pre-shipment and post-shipment export financing.
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ARASTIRMACILARIN KATKI ORANI

Arastirmacilarin her birinin mevcut aragtirmaya katki orani asagida belirtildigi
gibidir.

Yazar 1’in arastirmaya katki oram %100’diir.

Yazar 1: Literatiir taramasi, arastirmanin tasarimi, veri analizi, modelin
olusturulmasi, yazim.

CATISMA BEYANI

Arastirmada herhangi bir kisi ya da kurum ile finansal ya da kisisel yonden
herhangi bir baglanti bulunmamaktadir. Arastirmada ¢ikar  catigmas
bulunmamaktadir.

ARASTIRMANIN ETIK iZNi

Yapilan bu ¢aligmada “Yiiksekogretim Kurumlar Bilimsel Arastirma ve Yayin
Etigi Yonergesi” kapsaminda uyulmasi gerektigi belirtilen tiim kurallara
uyulmustur. Yonergenin ikinci bolimii olan “Bilimsel Arastirma ve Yaymn
Etigine Aykir1 Eylemler” baghg altinda belirtilen eylemlerden hicbiri
gerceklestirilmemistir.
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