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Kisilik Ozelliklerinin Bireylerin Finansal Tutumlari Uzerindeki Rolii

The Role of Personality Traits in Individuals’ Financial Attitudes
Faruk Dayi', Ziihal Nihan Cetin?

Oz

Kisilik ozellikleri bireylerin yasamlarindaki pek ¢ok konuda tutum, karar ve davraniglarini etkileyebilmektedir. Finansal tutum ve
davraniglarda da bireylerin kigisel ézelliklerinin etkisi oldugu diistinilmektedir. Bu nedenle ¢alismada bireylerin olaylara yonelik bakis
agisinda 6nemli bir etkisi oldugu diigiiniilen kisilik 6zelliklerinin, finansal tutumlarina etkisi incelenmektedir. 424 katilime! ile yiiritilen
calismada 44 maddeden olusan Bes Faktér Kisilik Olgedi ve 6 maddeden olusan Finansal Tutum Olgegi kullanilmistir. Elde edilen
veriler ile SPSS 22,0 ile AMOS 23 programlarinda frekans, givenilirlik ve gegerlilik, dogrulayici faktér analizi ve Yapisal Esitlik Modeli
kurularak analiz edilmistir. Analizler sonucunda Beg Faktor Kisilik Ozellikleri Olgeginden uyumluluk boyutu ve digder boyutlara ait diigiik
faktor yiikiine sahip olan ifadeler ¢ikariimigtir. Galismada elde edilen bulgularda sorumluluk kigilik ézelliginin finansal tutum Gzerinde
anlamii ve pozitif bir etkisi oldugunu géstermektedir. Disa dén(iklik, Nevrotizm ve Agiklik 6zelliklerinin finansal tutum (izerinde anlamii
bir etkisi olmadi§i sonucuna ulagilimigtir.

Anahtar Kelimeler: Kisilik Ozellikleri, Bes Faktr Kisilik Kurami, Finansal Tutum, Davranissal Finans

Abstract

It is assumed that personality traits have significant effects on financial attitudes as personality can affect attitudes, decisions, and
behaviors of causal life in various aspects. Therefore, this study examines the effects of personality on financial attitudes. In the study,
the Five-Factor of Personality Traits Scale, which consisted of 44 articles, and the Financial Attitude Scale, which consisted of 6 articles
are applied to 424 participants. The obtained data were analyzed by frequency, reliability and validity, and confirmatory factor analysis,
Structural Equation Model in SPSS 22.0 and AMOS 23 software. As a result of the analyses, expressions with low factor loadings
belonging to the compatibility dimension and other dimensions were removed from the Five-Factor Personality Traits Scale. The results
show that "responsibility” as a personality trait has a significant and positive effect on financial attitude. On the other hand, the personal
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traits called "extraversion”, "pexretizro" and "openness” did not have a significant effect on the financial attitude.
Keywords: Personality Traits, The Big Five Personality Traits, Financial Attitude, Behavioral Finance
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Girig
Kisilik, hem dogustan gelen hem de sonradan edinilen ve bireyi bagkalarindan ayiran zihinsel, sosyal, duygusal ve fiziksel
ozelliklerin sireklilik arz eden bir biittiniidir (Ozdemir vd., 2012: 566). Baska bir ifade ile kisilik, insanlari birbirinden ayiran
ve sureklilik arz eden 6zellikler toplamidir (Aslan, 2008: 8). Kisilik, yasam stiregleri Gizerinde 6nemli etkiler olusturmaktadir.
Bu nedenle Kkisilik psikologlari uzun yillar arastirmalar yaparak, kisilik ozelliklerini siniflandirmaya c¢alismislardir.
Siniflandirma, kisileri benzer dézellikler altinda toplarken farkli kisilik ézelliklerine sahip insanlardan da ayirmaktadir.
Boylelikle bireylerin, davranig, tutum, karar ve yasam sireclerini sekillendirmede davraniglarini anlamlandirmak daha
kolay olmaktadir. Kisilik dzellikleri Gizerine pek gok calisma yapilmis ancak elde edilen 6zellikleri siniflandirmak ve bunlari
uygulanabilir bir yontem haline getirmek 20. yy baslarina kadar mimkin olmamistir. Bireylerin kisilik 6zelliklerinin
belirlenmesi igin gerekli Gi¢ asama bulunmaktadir. Bunlar; sistematik veri toplama, istatistiksel tekniklerle veri analizi ve
test edilebilir teorilerdir. 20 yuzyilin baglarinda bu 6n kosullar ortaya gikmig faktor analizi ve ekonometrik bazi analizlerle
siniflandirma mumkin olmustur. Analize yonelik gelismelerle birlikte 20. yy’ da pek ¢ok arastirma yapilmis ve farkli
siniflandirmalar ortaya atilmistir. Guilford on faktdrli, Cattell on alti faktorli ve Eysenck de Ug faktorll siniflandirmayi
onermektedir. TUm bu siniflandirmalari ortak bir ¢ati altinda toplamanin oldukga zor oldugu dustnulirken 1980’li yillarda
bes faktorin diger siniflandirmalari karsilayacak sekilde ortaya ¢iktigi ve kisilik ozelliklerini farkli yonlerden kapsadig
gorllmektedir (King ve Rogers, 2014: 7; Costa ve McCrae, 2014: 224).

Kisilik 6zelliklerini tanimlamada ilk adim bireye kendini tanimlamasi igin uygulanan élgektir. Her ne kadar kisilerin ifadelere
verdikleri cevaplarin tamamen dogru olmayabilecegi yoninde elestiriler olsa da elde edilen verilerin dogrulugu kabul
edilmektedir. Ancak kisilerin kendi 6zelliklerini dederlendirdikleri anda iginde bulunduklari duygu durumlarin da 6nemli
oldugu unutulmamalidir. Bazi kisilik uzmanlari bu 6lgeklerin tek basina dogru verileri elde etmede yeterli olmayacagini
ayni zamanda kisinin davraniglarinin da g6zlemlenmesi gerektigini vurgulamistir (Matthews, Deary ve Whiteman, 2003:
5-11).

Kisilik, bireylerin yasamlari boyunca sergiledikleri tutum, davranis ve verdikleri kararlar tizerinde bir etkiye sahiptir. Bireyler
yasamlari boyunca pek ¢ok karar almakta ve pek ¢ok olay karsisinda bir tutum sergilemektedir. Tutumlar davraniglarin
sekillenmesinde ve alinan kararlar Uzerinde bir etkiye sahiptir. Finansal tutumlar da bireylerin yasamlarini idame
ettirebilmeleri icin gerekli olan finansal kararlar ve davraniglarin temelini olusturmaktadir. Bireylerin simdiki
harcamalarindan vazgegerek, ilerleyen donemlerde kullanmak izere elde ettigi tasarruflari, hangi finansal yatirim araglari
ile degerlendireceklerine yonelik dlisiince ve tavirlari finansal tutum olarak adlandiriimaktadir (Génen ve Ozmete, 2007:
58). Bireylerin finansal tutumlari onlarin finansal davraniglarinin sekillenmesi saglamaktadir. Finansal 63elere karsi pozitif
tutumlar finansal basari getirebilirken, negatif tutumlar yatinmecilari finansal baglamda zorlayabilmektedir (Onur ve Nazik,
2014: 91). Bu baglamda galisma bireylerin yasamlarini etkileyen 6nemli kararlardan biri olan finansal kararlar i¢in biyuk
onem tasiyan finansal tutumlari ele almaktadir. Calismada bireylerin kisilik 6zellikleri ile finansal tutumlari arasindaki iligki
incelenmektedir. Yapilan literatlr taramasinda konuyla ilgili az sayida calisma oldugu gérlimektedir. Bu nedenle
calismanin literatire katki saglamasi beklenilmektedir.

1. Kavramsal Gergeve

Kisilik, insan davraniglari tzerinde etkili bir kavramdir (Hampson, 2012: 2). Bireyler hayatin her aninda bir karar aniyla
karsilagmakta, olaylara kargi bir tavir takinmakta ve davraniglar sergilemektedir. Bu tutum ve davraniglarda insanlarin
finansal tutumlari da énemli bir yer tutmaktadir. Bu nedenle bireylerin kisilik ézellikleri ile finansal tutumlari arasindaki
iliskinin incelenmesi bir arastirma konusu olarak dikkat ¢ekecegi dustnulmektedir. Ekonomistler bireylerin sahip oldugu
kisilik 6zelliklerini, alinan finansal kararlar ve elde edilen sonuglar agisindan bilissel olmayan bir tiir beceri olarak
gormektedir (Cobb-Clark ve Schurer, 2011: 12). Alinan kararlarda finansal bilgi ve 6nemli bir yer tutmaktadir. Hem gunlik
islemler hem de kisinin gelecegine yonelik pek ¢ok karar finansal nitelikli kararlardan olusmaktadir. Bu nedenle bireylerin
kisilik 6zellikleri ile finansal tutumlari arasindaki iliski arastirmacilar tarafindan ilgi geken bir konu haline gelmektedir.

1.1. Bes Faktor Kisilik Ozellikleri

Teoriler genel kullanimda heniiz kanitlanmamig tahminler anlamina gelmektedir. Tahminler kanitlandiginda da gercgeklere
donusurler. Bilimde bir teori uretmek o konuda 6nemli argimanlara sahip olmayi ve olaylari genis ve derin bir sekilde
aciklamayi gerektirmektedir. Sosyal bilimlerde ve dzellikle psikolojide ise teoriler 6nemli isleviere sahiptir. Kisilik teorileri
insani ve insan davranisini agiklamaya calisir. Teoriler arastirmacilari yonlendirir ve bilimin ilerlemesine 6nemli katki saglar
(McCrae ve Costa, 2003: 146). Kisilik Gzerine de yillar iginde pek ¢ok teori ortaya atilmis ve arastirmacilar yonlendirilmistir.
Yazgan inang ve Yerlikaya (2018) kisilik kuramlarini; davranisgi ve biligsel kuramlar, psikodinamik kuramlar,
insancilivarolusgu kuramlar ve arastirmaci kuramlar olmak (zere dért grupta incelemistir. Arastirmaci kuramlardan biri
olan Bes Faktor Kisilik Kuraminda yer alan bes 6zellik; agiklik (openness), sorumluluk (vicdanhlik ve dirustliik olarak da
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degerlendirilmektedir- conscientiousness), disa donukliik (extroversion), uyumluluk (agreeableness) ve nevrotiklik
(duygusal dalgalanma, kaygi bozuklugu-neuroticism) 6zelliklerini icermektedir. Bu ozelliklerin siralamasi kolaylik igin
yukaridaki sekilde yapilarak bas harfleri OCEAN kelimesini olusturmaktadir. Olgek uygulamasi bu dzelliklerin diizeylerini
puanlar ve sonuglar alinan puanlara gore aciklik/geleneksellik, sorumluluk/sorumsuziuk-giiveniimezlik, disa
dénukliik/icedonlklik, uyumluluk/uyumsuziuk ve nevrotiklik/duygusal stabilizasyon diizeylerini vermektedir (Ellis, Abrams
ve Abrams, 2008: 237). Bes Faktor Kisilik Kuraminin kisilik ozellikleri asagida agiklanmaktadir (Wolff ve Kim, 2012: 48-50;
Hampson, 2012: 2; Costa ve McCrae, 2014: 244-254; Stock, Von Hippel ve Gillert, 2016: 758):

1. Aciklik: Aciklik seviyesi yliksek olan bireyler yaratici, agik fikirli ve entelektliel agidan merakli kisilerdir. Yeni seyler
denemeye, 6grenmeye ve farkli aktivitelere ilgi duyarlar. Geleneksellikten uzak ve maceraci bir kisilige sahiptir.
Hayalperest ve sanatla ilgilidir. Aciklik seviyesi dislk kisiler geleneksel ve yeniliklere kapali bireyler olarak
tanimlanabilir. Ayrica ilgi alanlari dar ve maceraya kapall kimselerdir.

2. Sorumluluk: Sorumluluk seviyesi bireyin hedefe giden yolda motivasyon, sebat ve siki calisma derecesini
gostermektedir. Bu bireyler genelde milkkemmeliyetgi, rasyonel, mantikli ve dakiktirler. Islerini iyi organize ederler. Planli
olmak bu bireyler igin 6Gnemlidir. Sorumluluk derecesi yuksek olan bireyler ayni zamanda tedbirli ve gérev bilinci yuksek
kisilerdir. Sorumluluk seviyesi diisk bireyler daha tembel, disiplinsiz ve giivenilmeyen kisilerdir.

3. Digsa doniikliik: Diga donuk bireyler yalnizliktan hoslanmayan, sosyal aktivite ve insan iligkilerinden keyif alan
kimselerdir. Heyecan bu kisileri cezbeder. Grup iginde lider olmayi tercih eden, gliclii ve baskin kisilige sahiptirler.
Girisken, enerjik ve iddiali olan bu kisiler genis bir gevre edinmekten hoslanir ve insan iligkileri onlar igin dnemlidir.
Bulunduklari ortamda populer olma, islerinde yiikselme, is doyumu saglama, gevresi tarafindan kabul gérme ihtimalleri
icedonuk Kisilere gore daha yuksektir.

4. Uyumluluk: Uyumluluk kavramsal olarak bireyin bagkalart ile iligki kurma bigimini yansitmaktadir. Bu bireyler bagkalari
ile olan iliskilerinde isbirlikci, yumusak basli, iyi huylu ve karsi tarafa gliven veren kisilerdir. Uyumluluk seviyesi diistk
kisilerin daha pragmatist, rekabetci, supheci ve karsisindakini ¢ikarlari icin maniptle etme egiliminde oldugu
sOylenebilir.

5. Nevrotiklik: Nevrotiklik stres, kaygi, 6fke ve endise gibi duygularin yasanma egilimini artiran bir 6zelliktir. Bu 6zellige
sahip kisiler ¢evreleri ile saglam iligkiler kurmakta zorlanir ve zayif sinir sistemi nedeniyle psikolojik problemlere agik
hale gelir. Dirtli ve arzu kontrollinde yeteri kadar basarili olamadidi icin stres yonetimi zayiftir. Duygusal karmasaya
ve dalgalanmaya yatkinligi ifade eden nevrotizm bireyleri agresif, depresif, karamsar ve huysuz olmalarina neden
olmaktadir. Nevrotiklik seviyesi arttik¢a bireyin daha saldirgan davranislar sergilemesi, 6znel iyi olus yoksunlugu,
iliskilerde problem yasamasi ve fiziksel saglik sorunlari ile karsilasmasi ihtimali de gliclenmektedir.

Kisilik 6zelliklerine gore insanlarin, gevrelerine ve hayata karsi tutumlarinin ve davraniglarinin degisiklik gosterdigi
gorulmektedir. Bireylerin tutumlar degerlendirilirken mizag ve karakter kavramlarina bakilmaktadir. Mizag, bireyin
degismeyen ve dogustan gelen 6zellikleri; karakter ise degisime mizagtan daha yatkin olan ézellikleri tanimlamak igin
kullanilmaktadir. Bu iki kavram tutumlar ve bu tutumlarin ortaya ¢ikmasi agisindan énemlidir. Tutumlar, kisilerin hentiz
davraniga dénismemis, konuyla ilgili egilimini anlatan bir kavramdir. Baska bir ifade ile tutum, davranistan dnce gelen,
bireyin cevresindeki herhangi bir nesneye, canliya ya da olaya yonelik egilimlerdir (Simsek, Celik ve Akgemci, 2015: 59-
60). Egilimler ise davraniglarin temelini olusturmaktadir. Bu nedenle tutumlarin bireyin yagaminda 6nemli bir yeri
bulunmaktadir. Kisinin hayatinda en 6nemli kararlardan biri finansal konularda alinan kararlardir. Birey yagamini idame
ettirebilmek igin bir gelire ve bu geliri yonetmeye muhtagtir. Finansal varliklarin ydnetimi igin kisinin anlik, kisa vadeli ya
da uzun vadeli birgok karar almasi ve bazi davranis kaliplari gelistirmesi gerekmektedir. Bu kararlar ve davranislar ise
finansal tutumlar ile sekillenmektedir.

1.2. Finansal Tutum

Tutum, psikolojik bir egilim olarak tanimlanmaktadir (Parrotta ve Johnson, 1998: 60). Tutumlar insan davranislarini
anlamada anahtar niteligindedir (Albarracin, Johnson ve Zanna, 2005: 174). Kisiler davranislarini sahip olduklari tutumlara
gore sekillendirmektedir. Bu nedenle finansal tutumlar da bireylerin finansal davranislarini sekillendirmesinde 6nemli bir
belirleyicidir. Finansal tutum bireylerin finansal olaylara yonelik kisisel egilimleri olarak tanimlanmaktadir (Rai, Dua ve
Yadav, 2019: 53). Artan finansal (rln ve hizmet gesitliligi nedeniyle bireylerin gunliik yasamda almasi gereken birgok
finansal karar bulunmaktadir. Hangi 6deme yontemini kullanacagl, kredi karti alternatiflerini ne sekilde degerlendirecegi
ve ne yonde bir se¢im yapacagl, tasarruf ve yatirmlarini nasil sekillendirecegi gibi kararlar bireyin gunliik yasaminda
almasi gereken kararlardir (Alkaya ve Yagli, 2015: 585-586).

Bireyin hayatini idame ettirebilmesi icin finansal varliklarini iyi degerlendirmesi ve harcamalarini iyi bir sekilde planlamasi
gerekmektedir. Finansal varliklari Uzerindeki tasarruflarini nasil bigimlendirecedi kisinin finansal tutumlari ile
sekillenmektedir. Bireylerin finansal tutumlari finansal piyasalarda davraniglarini sekillendirmekte ve bu piyasalarda rol
almalarini saglamaktadir (Er ve Cetintas, 2018: 69). Baska bir ifade ile finansal tutumlar, kisilerin varliklarini nasil
degerlendireceklerini, harcamalarini nasil ydneteceklerini ve nasil birikim yapacaklarini ifade etmektedir (Kilcan ve Ergr,
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2019: 60). Finansal konularda alinan bu kararlar kisilerin hayatinda 6nemli bir yere sahiptir. Bu nedenle finansal karar ve
davraniglarin temelinde yatan finansal tutumlar birgok arastirmaya konu olmustur. Ozellikle bireylerin davranislarindan
oldukga etkilenen bir alan olmasi ve giinliik yasamda bireyin hayatinda énemli bir yer tutmasi da kisilik ve finans arasindaki
iligkiye yonelik calismalari artirmigtir (Perugini ve De Raad, 2001: 81).

1.3. Literatiir Taramasi

Bu bélimde, literatirde yer alan kisilik 6zellikleri ile finansal tutum arasindaki iligkiyi inceleyen calismalara yer
verilmektedir.

Norvilitis vd. (2006) tarafindan yapilan ¢alismada Universite 6grencilerinin, kisilik faktorleri, para tutumlari, finansal bilgi ve
kredi karti borglari arasindaki iliskiye yonelik bir arastirma yapilmistir. Calisma universite doneminde birgok dgrencinin
borglandigini ve bu nedenle daha ¢ok kimlerin borg riski altinda oldugunu belirlemek agisindan énemlidir. Calismada 173
sorudan olugan omnibus soru formu 448 kisilik bir drneklem grubuna uygulanmistir. Veri analizinde regresyon ve goklu
regresyon analizleri kullaniimistir. Calismanin sonucunda, maceraci ve materyalist kigilerin borglanmaya daha yatkin
oldugu, 6zdenetim seviyesi ile birikim dlizeyleri arasinda anlamli ve dogrusal bir iliski oldugu tespit edilmistir.

Funfgeld ve Wang (2009) bireyleri ihtiyaglarina gore siniflandirmak amaciyla 1282 kisiye anket uyguladiklari calismada
finansal tutum ve davranislarin altinda yatan boyutlari belirlemek icin agimlayici faktor analizi yapmis ve bes temel bilesen
oldugunu saptamistir. Yapilan analiz sonucunda birinci faktor kaygi diizeyi yuksek olan kisilerin finansal konularda endigeli
olduklari ve emeklilik tasarrufunda disik performans sergilediklerini gdstermektedir. Yiksek kaygi dlzeyi, kisilerin
yaptiklar finansal davraniglardan pismanlik ve geri gekilme egilimi nedeniyle problem yasama ihtimallerinin yliksek
oldugunu géstermektedir. ikinci faktr finansal konulara ilgi diizeyi yiksek olan kisilerin daha ¢ok finansal bilgi edinmek
isteyecegini gdstermektedir. Baska bir ifade ile bu kisilerin finansal okuryazarlik seviyelerinin daha yiiksek oldugu
sdylenebilir. Ugtincii faktdr sezgisel kararlara yonelik bir analiz sunmaktadir. Kisilerin sezgisel karar alma seviyelerini élgen
ve sezgisellikten uzaklastikca slreci anlama ve kesin bilgiler edinerek mantikli kararlar alma olgularinin 6nem kazandigini
belirtmektedir. Dordlnct faktdr ihtiyati tasarruf ihtiyacini 6lgmektedir. Bu boyutta yliksek puan alan kisiler 6ngérilemeyen
olaylara kars! finansal agidan ihtiyatll davranma egilimindedirler. Gelecege yonelik birikimler bu kisiler i¢in 6nem arz
etmektedir. Besinci faktorden yiiksek puan alan kisiler ise parayr harcamanin sadece alinan nesneler nedeniyle bir tatmin
sa@lamadigi harcama eyleminin de tek basina bir tatmin unsuru oldugu kisilerdir. Harcama tutumlarina yonelik bu boyutta,
Kisiler harcama egilimi gdstermekte ve daha ¢ok “ani yasayan” kisiler olarak tanimlanmaktadir.

Davey ve George (2011) tarafindan yapilan, kisiligin finansal tutum ve davraniglar Gizerindeki etkisini incelemeye yonelik
calismada %46,1'i erkeklerden olusan 269 katilimcinin kisilik 6zellikleri ve finansal aligkanliklari arastirimistir. Calismada
kisiligin finansal tutumlardan daha gok finansal davranislarla etkisi oldugu gérllmustir. Katilimcilara Bes Faktor Kisilik
olgegi, para, finansal davranis ve finansal hesap yonetimi olmak tzere U¢ boyuttan olusan bir dlgek uygulanmistir. Ayrica
katilimcilara tasarruf, harcama, kredi karti ve borg durumlarina yonelik 7 kategorik soru daha yoneltimistir. Calisma
sonucunda sorumluluk ve tasarruflar arasinda dogrusal ve anlamli bir iligki bulunmustur. Dis kontrol odakli (kendi
eylemlerinden daha gok dis etkenlerin hayatlarini sekillendirdigini distinen) kisilerin tasarruflarinin i¢ odakli kisilere gore
daha dustik oldugu goriilmektedir. Disa donik kisilerin tasarruflarinin daha az oldugu ve uyumlu kisilik 6zelligine sahip
kisilerin daha fazla birikim yaptigi da bulgular arasindadir. Galisma bireylerin kisilik 6zellikleri ile finansal tutum ve
davraniglari arasinda bir iligki oldugunu ortaya koymaktadir.

Nga ve Yien (2013) tarafindan yapilan calismada Y kusadina ait lisans mezunlarinin kisilik 6zellikleri, cinsiyet ve lisans
béllimi degiskenlerinin riskten kaginma, bilissel dnyargilar ve sosyal sorumlu yatirim (hem sosyal fayda hem finansal getiri
saglayan yatirim) kararlari ile iligkisini incelemeyi amaglamaktadir. 346 katilimet ile yirdtilen ¢aligmada Bes Faktor Kisilik
Olgegi kullaniimistir. Finansal karar almaya yonelik boyutlar literatlrden yararlanilarak olugturulmustur. Calismanin
hipotezleri, ¢oklu regresyon, t-testi ve ANOVA analizleri ile test edilmistir. Arastirma sonucunda kisilik ézelliklerinden
“Sorumluluk”, “A¢iklik” ve “Uyumluluk” dlizeylerinin riskten kaginma, biligsel dnyargi ve sosyal sorumlu yatirm énemli bir
etkisi oldugu tespit edilmis, cinsiyet ve mezun olunan bolumun etkisinin bulunmadigi sonucuna variimigtir.

Sadiq ve Khan (2019) tarafindan yapilan ¢alismada, kisilik 6zelikleri ile yatirim niyeti arasindaki iliskide risk davranisinin
araci roly; risk davranisi ile yatinm niyeti arasindaki iliskide finansal okuryazarligin duzenleyici rolli aragtiriimaktadir.
Finans bilgisine sahip 284 6grenciden olusan bir drnekleme uygulanan Olceklerin analizinde, bagimsiz degiskenlerin
bagiml degdiskenler Uzerindeki etkisini test etmek igin bir seri halinde regresyon analizleri yapiimistir. Moderatdr ve araci
degiskenler igin ise ayri modeller gelistirilmistir. Calismada “Disa doniiklik”, “Uyumluluk” ve “Sorumluluk” kisilik 6zellikleri
ile kisa donem yatirim niyeti arasinda anlamli ve pozitif bir iliski oldugu sonucuna variimistir. Bu sonuglar aktif, bagkalarina
sempati duyan, kararli, planl kisilerin kisa donem yatirim konusunda daha istekli oldugunu géstermistir. Ayrica “Diga
donklik” ve “Sorumluluk” kisilik 6zelliklerinin uzun dénem yatirim niyeti ile anlamli ve pozitif bir iliski icinde oldugu da
sonuglar arasindadir. Calismada elde edilen sonuglar uzun vadede riskten kaginma davranisinin, uzun dénem yatirim
niyeti (LTII) ile “Disa donUkluk”, “Uyumluluk”, “Deneyime Agiklik” ve “Sorumluluk” Kisilik dzellikleri iliskisine kismen;
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“Nevrotiklik” 6zelligi ile olan iliskiye ise tam olarak aracilik ettigini gdstermektedir. Son olarak ¢alismanin bulgulari finansal
okuryazarligin yatirim niyeti Gizerinde 6nemli etkileri oldugunu g6stermektedir.

Ozer ve Mutlu (2019) tarafindan yapilan calismada 1347 katilimciya anket uygulanmis ve kisilik 6zelliklerinin finansal
davranig Uzerine etkileri arastiriimistir. Bireysel yatirmcilarin kisilik 6zellikleri ve finansal davraniglarini degerlendirmek
icin Goldberg (1990)'in kisilik ozellikleri Glgedi ve Potric vd. (2016)'nin 9 ifadeden olusan finansal davranis dlgegi
uyarlanarak kullaniimistir. Analizler sonucunda kisilik 6zelliklerinden “Agiklik”, “Uyumluluk” ve “Sorumluluk” dlzeyinin
bireysel yatirnmcinin finansal davranisina pozitif, “Nevrotiklik” ve “Disa Déniklik” diizeylerinin negatif bir etki olusturdugu
sonucuna varilmigtir.

Hitay ve Anbar (2020) tarafindan yapilan ¢alismada bireylerin kisilik 6zellikleri ile finansal risk toleranslari arasindaki
iliskinin incelenmesi amaglanmistir. Arastirmanin dmeklemi Uludag Universitesi Iktisadi ve idari Bilimler Fakiltesinde
6grenim goren 3. ve 4. sinif dgrencilerinden olusmaktadir. Arastirmaya 327 égrenci katilmig, analizler igin t-testi, ANOVA
ve hiyerarsik regresyon analizleri kullanilmigtir. Bes Faktor Kisilik ve Finansal Risk Toleransi 6lcek uygulamalari ile
katihmcilardan elde edilen verilerin analizi sonucunda kisilik ézelliklerinden sadece “Agiklik” faktdriiniin finansal risk
toleransi Uzerinde dogrusal ve anlamli bir etkiye sahip oldugu tespit edilmis, diger 6zellikler ile anlaml bir etki dizeyi
olmadigi gérilmustir.

Brooks ve Williams (2020) tarafindan yapilan calismada finansal risk toleransini belirlemede kisilik 6zelliklerinin roll
aragtirimaktadir. Online olarak yapilan ¢alismada Birlesik Krallik'tan 610 perakende yatirimciya ulasiimistir. Calismada
Finansal Risk Tutumu (ATRQ), Poxzitif - Negatif Duygu Durum Olgegi (PANAS) ve Bes Faktor Kisilik 6zellikleri igin 10
ifadeden olusan kisaltilmig bir dlgek kullaniimigtir. Ayrica calismada Bes Faktor Kisilik 6zelliklerinin yani sira finansal 6z
yeterlilik, belirsizlige tahammiilstizliik, dayaniklilik ve stirekli 6fke siniflandirmalari da dahil edilmistir. Calismanin sonuglari
duygusal kararlilik (nevrotizm seviyesinin diisiik olmasi) ve digsa donUklik ile finansal risk toleransi arasinda anlamli ve
pozitif bir iliski oldugunu gdstermektedir. Belirsizlikten hoslanmayan kisilerin riskten daha fazla kagindiklari, olumlu duygu
durumlarin finansal risk toleransi ile pozitif ve anlamli bir iliski icerisinde oldugu da bulgular arasindadir. Ayrica nevrotizm
ile belirsizlige tahammuilstizliik arasinda da anlamli ve pozitif bir iliski oldugu belirtiimektedir.

2. Metodoloji ve Yontem
Bu béllimde arastirmanin amacl, hipotezleri, yontemi ve kullanilan dlgekler agiklanmaktadir.
2.1. Amag ve Hipotezler

Calismada bireylerin bes faktdr kisilik dzelliklerinin finansal tutumlari (zerine etkisi incelenmektedir. Bireylerin disa
doénuklik, uyumluluk, sorumluluk, nevrotizm ve agiklik kisilik dzelliklerinin finansal tutumlari Gzerinde anlamli bir etkisi
oldugu dlstiniimektedir. Bu amag dogrultusunda arastirmanin hipotezleri asagida verilmektedir:

H1: Bireylerin diga donUkItk 6zelliginin finansal tutum tzerinde anlamli bir etkisi vardir.

Ha: Bireylerin uyumluluk 6zelliginin finansal tutum Gzerinde anlamli bir etkisi vardir.

Ha: Bireylerin sorumluluk ézelliginin finansal tutum Gzerinde anlamli bir etkisi vardir.

Ha: Bireylerin nevrotizm dzelliginin finansal tutum tzerinde anlamli bir etkisi vardir.

Hs: Bireylerin agiklik 6zelliginin finansal tutum Gzerinde anlamli bir etkisi vardir.

Calismada 5 hipotez test edilerek bes faktor kisilik 6zelliklerinin finansal tutum Uzerindeki etkisi incelenmektedir.
2.2. Yontem

Calismada anket yontemi kullanilarak veri toplanmistir. Arastirmada kolayda 6rnekleme yontemi kullanilarak anket
uygulanmistir. Arastirmanin evrenini Turkiye'deki tUm sosyal medya kullanicilari olusturmaktadir. Turkiye'nin genelini
temsil etme agisindan internetten sosyal medya platformlari tizerinden kullanicilara online anket formu gdnderilerek veriler
toplanmistir. Calismanin amaci ve igerigi bireylerin kisilik 6zellikleri ile finansal tutumlarini incelemeye yoneliktir. 430
katimei anketi doldurmustur. 6 katilimcinin verileri eksik oldugundan 424 anket ile analiz yapilmistir. Arastirmadan elde
edilen veriler ile SPSS 22,0 ile AMOS 23 programlarinda frekans, gtvenilirflik ve gegerlilik, agiklayici faktor analizi,
dogrulayici faktor analizi ve yapisal esitlik modeli kurularak analizler yapilmistir.

2.3. Olgekler

Calismada bireylerin kisilik ozellikleri ve finansal tutumlari arasindaki iliskiyi incelemek amaciyla iki farkli Olgek
kullanilmistir. Olgeklerden ilki Bes Faktor Kisilik Olgedi'dir. Literatirde yer alan ¢ogu kisilik envanterindeki ortak varyansin
yarisini agiklama yetisine sahip Bes Faktor Modeli’nin revize edilmis 6lgegi olan NEO PI-R, uzun yillar yapilan arastirmalar

1238



[ GUSBEED ] Giimiighane Universitesi Sosyal Bilimler Enstitiisii Elektronik Dergisi, Yil: 2021/ Cilt: 12 / Sayi: 3

sonucunda elde edilmis ve kisilik 6zelliklerini bes ana faktor altinda toplamistir. Bireysel 6zellikleri agiklama kabiliyeti, Bes
Faktor Kisilik Ozellikleri 6iceginin kapsamli bir veri saglayacagi disiincesini de desteklemektedir (Costa ve McCrae, 1992:
226; Vassend ve Skrondal, 2011: 1301; Matthews, Deary ve Whiteman, 2003: 24; McCrae, Costa ve Martin, 2005: 261-
262). Caligmada kullanilan Beg Faktér Kisilik Olgegi, Schmitt, Allik, McCrae ve Benet-Martinez (2004) tarafindan 56 millet
uzerinde kisilik 6zelliklerinin kdiltlrler ve milletler arasinda dagilimini ve temsil giiclinl degerlendirmek amaciyla yapilan
calismadan (yayimlanmak tizere hazirlanan) alinarak Stimer ve Stimer (2005) tarafindan Turkge’ye uyarlanmistir. Olgekte
kisilik Ozellikleri, disa donukluk, uyumluluk, agiklik (yeniliklere agiklik), sorumluluk ve nevrotiklik (duygusal tutarsizlik)
olmak Uzere bes boyutta degerlendiriimektedir. Schmitt vd. tarafindan yapilan galisma ise 2007 yilinda yayimlanmistir
(Schmitt, Allik, McCrae ve Benet-Martinez, 2007: 174).

Calismada kullanilan ikinci Glgek ise bireylerin finansal tutumlarini incelemek amaciyla uygulanan Finansal Tutum
Olgegi'dir. Finansal Tutum Olgedi, Parotta ve Johnson’in (1998: 73) ¢alismasindan alinarak Turkge'ye gevrilmistir. Olgek
ifadeleri, uzman gérusleri alinarak uyarlanmig ve 6 sorudan olugan dlgek 6rnekleme sunulmustur.

Arastirmada bes faktor kisilik 6lgedi ile finansal tutum 6lgedi birlikte kullanilmistir. Anket metni demografik, bes faktor kisilik
olgegi ve finansal tutum dlgedi olmak Uzere toplam 57 sorudan olusmaktadir. Arastirmada demografik degiskenler cinsiyet,
yas, medeni durum, egitim durumu, aylik kisisel gelir, calisma durumu ve gocuk sayisi sorularindan olusmaktadir. Bes
faktor kisilik dlgeginde disa dontklik 8 soru, uyumluluk 9 soru, sorumluluk 9 soru, nevrotizm 8 soru ve agiklik 10 soru
olmak Uzere toplam 44 sorudan olusmaktadir. Finansal tutum odlgegi ise 6 sorudan olusmaktadir. Katiimcilarin anket
sorularini degerlendirmelerinde 5'li likert tipi 6lgek (1:Kesinlikle Katiimiyorum, 2:Katilmiyorum, 3:Kararsizim, 4:Katiliyorum,
5:Kesinlikle Katiliyorum) kullaniimigtir.

3. Bulgular

Bu kisimda demografik bulgular, gegerlilik analizi bulgulari, tanimlayici istatistiki bulgular, dogrulayici faktor analizi
bulgulari ve hipotez testleri bulgulari verilerek degerlendirilmektedir.

3.1. Demografik Bulgular

Arastirmaya katilan 424 katilimcinin cinsiyet, yas, medeni durum, egitim durumu, aylik kisisel geliri, calisma durumu ve
cocuk sayisi demografik bulgularinin frekans dagilimi ve yiizdeleri Tablo 1'de verilmistir.

Tablo 1. Aragtirmanin Demografik Bulgulari

N Yiizde (%)
Kadin 239 56,4
Cinsiyet Erkek 185 43,6
Toplam 424 100
18-24 arasi 120 28,3
25-34 arasi 163 38,4
35-44 arasl 71 16,7
Yas
45-54 arasi 35 8,3
55 yas ve lizeri 35 8,3
Toplam 424 100
Bekar 255 60,1
Medeni Durum Evli 169 39,9
Toplam 424 100
Ikdgretim 10 24
Ortadgretim 46 10,8
Egitim Durumu Onlisans 26 6,1
Lisans 227 53,6
Yiksek Lisans 82 19,3
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Doktora 33 78
Toplam 424 100
2.500% ve alti 163 38,4
2.501 - 5.000% aras! 111 26,2
5.001 - 7.500% arasi 81 19,1
Aylik Kisisel Gelir Durumu
7.501 - 10.000% arasl 44 10,4
10.001% ve Uzeri 25 59
Toplam 424 100
Kamu Sektori 91 215
Ozel Sektér 135 31,8
Esnaf/ Tacir 12 2,8
Galisma Durumu Serbest Meslek 32 75
Emekli 13 3.1
Calismiyor 141 33,3
Toplam 424 100
Yok 269 63,4
1 60 14,2
Cocuk Sayisi 2 62 14,6
3 ve Uzeri 33 78
Toplam 424 100

Arastirmaya katilanlarin %56,4't (239) kadinlardan ve %43,6’s1 (185) erkeklerden olusmaktadir. Katimcilarin %28,3'u
(120) 18-24 yas arasinda, %38,4'li (163) 25-34 yas arasinda, %16,7’si (71) 35-44 yas arasinda, %8,3'U (35) 45-54 yas
arasinda ve %8,3'Ui (35) 55 ve Uzeri yastadir. Katilimcilarin %60,1'i (255) bekar ve %39,9'u (169) evlidir. Katilimcilarin
%2,4'0 (10) ilkgretim, %10,8'i (46) ortadgretim, %6,1'i (26) on lisans, %53,6's1 (227) lisans, %19,3'U (82) yuksek lisans
ve %7,8' (33) doktora 6grenim duzeyindedir. Aylik kisisel geliri 2.500% ve alti olan katilimcilarin %38,4’Unl (163); 2.501-
5.000% arasi geliri olan katilimcilarin %26,2’sini (111); 5.001-7.500% aras! geliri olan katilimcilarin %19,1’ini (81); 7.501-
10.000% arasi geliri olan katilimcilarin %10,4'Uni (44) ve 10.001% ve Uzeri geliri olan katilimcilarin %5,9'unu
olusturmaktadir. Katiimcilarin calisma durumlari incelendiginde %21,5'inin (91) kamu sektdrtinde, %31,8'inin (135) 6zel
sektorde, %2,8'inin (12) esnaf ve tacir, %7,5'inin (32) serbest meslek mensubu, %3,1’inin (13) emekli oldugu ve
%33,3'Unln (141) ise calismadig! tespit edilmektedir. Katilimcilarin gocuk sahibi olma durumlari incelendiginde %63,4'niin
(269) gocuklari olmadigi, %14,2’sinin (60) 1 gocuk, %14,6'sinin (62) 2 gocuk ve %7,8'nin (33) 3 ve lzeri ¢ocuk sahibi
oldugu gortlmektedir. Demografik bulgular birlikte degerlendirildiginde katilimcilarin gogunlugunun bekar, kadin, lisans
mezunu ve gocuklar olmadiklar tespit edilmektedir.

3.2. Tanimlayic! statistiki Bulgular

Katilimcilarin Bes Faktor Kisilik Olg_ezgi ile Finansal Tutum Olgeklerine verdikleri cevaplara iliskin tanimlayici istatistiki
bulgular bu kisimda yer almaktadir. Olgekte yer alan ifadelere verilen cevaplara iligkin frekans, ortalama, standart sapma,
Skewness ve Kurtosis degerleri Tablo 2'da verilmektedir.

Tablo 2. Tanimlayici istatistiki Bulgular

Maddeler N Ort. Std. Sp. Skewness Kurtosis
Diga Doniikliik 424 3,50 0,69 177 -,342
Konugkan biriyim. (D1*) 424 3,78 1,03 0,74 -0,11
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Ketum /vakur biriyim. (D2*) 424 3,51 1,26 -0,49 -0,93
Enerii dolu biriyim. (D3) 424 3,82 0,94 0,72 0,26
Heyecan yaratabilen biriyim. (D4) 424 3,66 0,94 -0,64 0,04
Sessiz yapida biriyim. (D5) 424 3,31 1,23 -0,31 -1,04
Atilgan, girisken bir kisilige sahip biriyim. (D6) 424 3,63 0,99 -0,47 -0,60
Bazen gekingen, utangag olabilen biriyim. (D7%) 424 2,49 1,09 0,64 -0,43
Sosyal, girisken biriyim. (D8) 424 3,77 0,91 -0,71 0,30
Uyumluluk 424 3,81 0,50 -,228 219
Bagkalarinda hata arayan biriyim. (U1*) 424 3,89 1,03 -0,82 -0,04
Yardimsever, gikarci olmayan biriyim. (U2*) 424 4,32 0,75 -1,62 455
Bagskalari ile stirekli tartismaya giren biriyim. (U3%) 424 4,04 0,97 -0,99 0,51
Affedici bir yapiya sahip biriyim. (U4*) 424 3,87 0,97 -0,95 0,74
Diger insanlara genellikle giivenen biriyim. (U5% 424 3,43 1,11 -0,61 -0,42
Soguk ve mesafeli olabilen biriyim. (U6%) 424 3,15 1,19 -0,13 -1,10
Hemen hemen herkese karsi saygili ve nazik olan biriyim. (U7%) 424 4,25 0,73 -1,39 4,01
Bazen baskalarina kars! kaba davranabilen biriyim. (U8%) 424 3,47 1,07 0,32 -0,88
Bagkalariyla isbirligi yapmayi seven biriyim. (U9%) 424 3,90 0,87 -1,14 1,84
Sorumluluk 424 3,95 0,60 -,487 ,291
isini tam yapan biriyim. (S1) 424 4,32 0,70 -1,35 3,66
Umursamaz biriyim. (S2*) 424 4,09 0,95 -1,11 0,82
Giivenilir bir calisanim. (S3) 424 4,49 0,66 -1,81 6,33
Dadinik olmaya egilimli biriyim. (S4*) 424 3,54 1,27 -0,44 -1,03
Tembel olmaya egilimli biriyim. (S5% 424 3,75 1,19 -0,68 -0,56
Basladigi isi tamamlayabilen biriyim. (S6) 424 4,35 0,76 -1,53 3,55
islerini verimli yapan biriyim. (S7) 424 4,19 0,74 -0,89 1,19
Planlar yapan ve bu planlari takip eden biriyim. (S8) 424 3,85 1,00 -0,74 0,07
Kolaylikla dikkati dagilabilen biriyim. (S9*) 424 2,98 1,18 -0,03 -1,02
Nevrotizm 424 2,75 0,70 ,254 -176
Bunalimli ve melankolik biriyim. (N1) 424 2,26 1,09 0,69 -0,20
Rahat, stresle kolaylikla bag edebilen biriyim. (N2) 424 2,76 1,08 0,33 -0,57
Gergin olabilen biriyim. (N3) 424 3,29 1,04 -0,48 -0,56
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Gok endigelenen biriyim. (N4) 424 3,03 1,13 0,05 -0,92
Duygusal olarak dengeli, kolayla morali bozulmayan biriyim. (N5) 424 2,84 1,07 0,24 -0,78
Dakikasi dakikasina uymayan biriyim. (N6* 424 2,30 1,19 0,81 -0,24
Gergin ortamlarda sakin kalabilen biriyim. (N7%) 424 2,57 1,04 0,48 -0,33
Kolayca sinirlenen biriyim. (N8*) 424 2,95 1,19 0,05 -1,02
Aciklik 424 3,70 0,57 -,562 ,987
Orijinal, yeni fikirler ortaya koyan biriyim. (A1) 424 3,85 0,83 -0,83 0,90
Gok degisik konulari merak eden biriyim. (A2) 424 4,00 0,88 -0,91 0,83
Maharetli, derin diistinen biriyim. (A3) 424 4,06 0,81 -1,04 1,63
Hayal giici yliksek biriyim. (A4) 424 3,93 0,99 -1,00 0,79
Kesfeden, icat eden, yaratici biriyim. (A5) 424 3,58 0,99 -0,45 -0,31
Sanata ve estetik degerlere 6nem veren biriyim. (A6* 424 3,95 0,92 -1,14 1,50
Rutin, sabit bir diizeni olan isleri yapmayi seven biriyim. (A7%) 424 2,72 1,12 0,23 -0,92
Diigiinmeyi seven, fikirler gelistirebilen biriyim. (A8%) 424 4,08 0,71 -0,95 2,20
Sanata ilgisi ¢ok az olan biriyim. (A9*) 424 3,49 1,14 -0,52 -0,69
Sanat, mizik ve edebiyatta ¢ok bilgili olan biriyim. (A10%) 424 3,31 1,09 0,24 -0,72
Finansal Tutum Olgegi 424 4,06 0,58 -, 718 ,920
I::é}gnmir;fgrz]eemilizii;t?:_?qr)uf plani olusturarak ona bagli kalmasini 424 418 0.81 150 377
7:&1:){/2; gz;;c;gvglr%g%ﬁlrz: l;_ezl/*;lemelerlne yardimci olacak yazil finansal 424 3.85 0.85 20,99 112
Basarili bir finansal yénetim igin yazili bir biitge kesinlikle gereklidir. (FT3%) | 424 3,94 0,86 -0,91 0,92
F:_Fj)harcamayl planlayabilmek hayatta bagarili olmak igin dnemlidir. 424 410 0.86 110 148
Gelecegi planlamak ilerlemenin en iyi yoludur. (FT5) 424 4,23 0,81 -1,14 1,69
5ve 10 yil sonraki ﬂngnggl dur_ur_nun nasll olacagini diislinmek finansal 424 404 0.86 0,98 124
basariyi elde etmek igin énemlidir. (FT6)

* Aciklayic Faktér Analizi sonucunda faktor yikiindn disik ¢ikmasi nedeniyle analizlere dahil edilmemistir.

Olgekteki maddelerin ortalama degerleri incelendiginde Disa déniikliik alt boyutunda en yiiksek ortalama “Enerji dolu
biriyim.” (3,82) ifadesindedir. Uyumluluk boyutunda ise “Yardimsever, ¢ikarci olmayan biriyim.” ifadesi en ylksek
ortalamaya (4,32) sahiptir. Sorumluluk boyutunda en ylksek ortalama “Givenilir bir ¢alisanim.” (4,49) ifadesindedir.
Nevrotizm boyutunda en yiiksek ortalama “Gergin olabilen biriyim.” (3,28) ifadesindedir. Agiklik boyutunda “Dustinmeyi
seven, fikirler gelistirebilen biriyim.” ifadesi en yiiksek ortalama degere (4,08) sahiptir. Finansal tutum élgedinde ise
“Gelecegi planlamak ilerlemenin en iyi yoludur.” ifadesi en ylksek ortalamaya (4,23) sahiptir.

Verilerin normal dagilim géstermeleri igin Carpiklik ve Basiklik katsayisinin “-2” ile “+2” arasinda, (bazi galigmalarda ise *-
3" ile “+3” arasinda) degismesi gerekmektedir. Olgeklerin alt faktdr boyutlari incelendiginde Disa déniikilk boyutunun
carpiklik katsayisi “-,177” ve basiklik katsayisinin “-,342” ve uyumluluk boyutunun garpiklik katsayisi “-,228” ve basiklik
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katsayisinin “,219” oldugu tespit edilmistir. Sorumluluk boyutunun carpikiik katsayisi “-,487” ve basiklik katsayisi “,291”,
nevrotizm boyutunun garpikiik katsayisi “,254” ve basiklik katsayisi “-,176” ve agiklik boyutunun garpiklik katsayisi -,562”
ve basiklik katsayisi “987” oldugu tespit edilmistir. Finansal tutum &lceginin carpikiik katsayisi “-,718” ve basiklik
katsayisinin “,920” oldugu tespit edilmistir. Olgeklerin ve boyutlarin normal dagilim gésterdikleri gériilmektedir.

3.3. Aciklayici Faktor Analizi Bulgulari

Arastirma da kullanilan olgeklerin gecerliligini test etmek icin faktor analizinin yapilmasi gerekmektedir. Faktor analizi
Aciklayici Faktor Analizi (AFA) ve Dogrulayici Faktor Analizi (DFA) olmak uzere iki farkli sekilde yapilabilmektedir. AFA
Olcekteki sorularin belirlenen alt faktorlerde dagilimlarini géstermektedir. KMO ve Barlett's Kiiresellik testi istatistiksel
olarak anlamli olmasi durumunda AFA yapilabilmektedir (Yildiz & Aslan, 2019, s. 103-104). Arastirmada kullanilan
olgeklerin AFA sonuglari Tablo 4'de verilmistir.

Tablo 4. Olgeklerin Alt Boyutlarinin Varyans Agiklama Yiizdeleri

Va_rya_ns!l Barlett’s Kiiresellik .
= Birikimli . Serbestlik .
Olgek ve Boyutlar Madde Sayisi KMO Testi (Ki Kare . Sig.

Aciklama Degeri) Derecesi (df)

Yiizdesi (%) 9

Disa Doniikliik (D) 5 57,796 0,804 702,767 10 0,000
Sorumluluk (S) 5 58,251 0,829 694,424 10 0,000
Nevrotizm V (N) 5 50,609 0,788 489,183 10 0,000
Aciklik (A) 5 55,693 0,873 817,935 15 0,000
Bes Faktor Kisilik Olgegi 20 56,871 0,864 3198,331 210 0,000
Finansal Tutum Olgegi (FT) 4 60,211 0,751 481,323 6 0,000

Bes faktor kisilik olceginin AFA sonuglari incelendiginde (sig=0,000) istatistiksel olarak anlamli oldugu ve sorularin dort
boyutta toplandigi gorllmektedir. Olgekteki uyumluluk alt boyutunun faktor yikleri 0,40 altinda oldugundan uyumluluk
boyutu analizden gikariimistir. Olgeklerin faktor yiklerinin dagilimlari incelendiginde varyansli birikimli agiklama yizdesi
bes faktor kisilik 6lceginin 0,56 ve finansal tutum 6lgedinin 0,60°dir. Olgeklerin KMO degerleri incelendiginde bes faktor
kisilik dlceginin 0,864 ve finansal tutum olgeginin 0,751 oldugu tespit edilmistir. Barlett's Kiiresellik Testinin degerleri
anlamli gikmistir. Bulgular birlikte degerlendirildiginde 6lceklerin faktor analizi yapmaya uygun olduklar gérilmektedir.

Tablo 5. Olgeklerin AFA Faktor Yiikleri Tablosu

Olgeklerin Alt Boyutlari ve Faktor Yiikleri
Olgek Maddeleri
Diga Donuklik Sorumluluk Nevrotizm Aciklik Finansal Tutum
D3 0,785
D4 0,728
D5 0,699
D6 0,783
D8 0,800
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st 0,821
S3 0,673
S6 0,796
7 0814
S8 0,700
N1 0,736
N2 0,708
N3 0,658
N4 0,762
N5 0,652
A 0,736
A2 0,707
A3 0,709
Ad 0,765
A5 0,802
FT1 0,670
FT4 0,760
FT5 0,867
FT6 0,795

AFA bulgulari incelendiginde uyumluluk boyutundaki 9 maddenin cikariimasiyla sorularin dért boyutta toplandigi
gortlmektedir. Disa donukitk boyutundaki 3, sorumluluk boyutundaki 4, nevrotizm boyutundaki 3 ve agiklik boyutundaki 5
sorunun faktor ylkleri 0,40'dan diistk oldugundan analizden gikarilmistir. Analiz neticesinde bes faktor kisilik 6lgegdinin
disa dénlklik, sorumluluk, nevrotizm ve agiklik boyutlarinda 5’er soru olmak (zere toplam 20 soru ve finansal tutum
olgegindeki 4 soruya iligkin veriler Yapisal Esitlik Modeli ile analiz edilmistir.

3.4. Olgeklerin Giivenilirlik Analizi Bulgulari

Bes faktor kisilik ozellikleri 6lgeginin boyutlari ile finansal tutum élgeginin madde sayisi ve Cronbach Alfa degerleri Tablo
3'te verilmistir.

Tablo 3. Olgeklerin ve Boyutlarinin Giivenilirlik Degerleri

Olgekler Madde Sayisi Cronbach Alfa (a)

Disa
Déniiklik 5 0804

. Sorumluluk 5 0,829

Bes Faktor Kisilik Ozellikleri 20 0,864
Nevrotizm 5 0,788
Aciklik 5 0,873
Finansal Tutum 4 0,751

Guvenilirlik analizi sonuglari incelendiginde Cronbach Alfa dederi bes faktor kisilik 6zellikleri dlgeginin 0,864 ve finansal
tutum olgeginin 0,751 oldudu tespit edilmistir. Bes Faktor Kisilik Ozelligi Olgeginin alfa degeri 0,80'den bilyiik oldugu igin
oldukga gtvenilir; finansal tutum dlgeginin alfa degeri 0,60<a<0,80 arasinda oldugu icin givenilir diizeyde oldugu
gorulmektedir.

3.5. Dogrulayici Faktér Analizi Bulgular

DFA, sorularin ilgili faktérlerde toplanip toplanmadigini incelemek igin yapiimaktadir. AFA ile elde edilen boyutlar DFA ile
teyit edilmektedir. AFA sonucunda bes faktor kisilik dlgegindeki bir boyut ile faktdr yiki distik olan maddeler analizden
cikarilarak iki dlgek icin ayri ayri DFA analizi yapiimistir. Bes faktor kisilik 6lceginin DFA faktdr yiki diyagrami Sekil 1'de,
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finansal tutum 8lgeginin DFA Faktor yiikii diyagrami Sekil 2'de verilmistir. Olgeklerin DFA uyum iyiligi degerleri Tablo 6'da
verilmigtir.

BE e
T2
g -x: €2
5 €3
)5 = )
S €D
S 3 ED
== =3
57 €D
=F= 110
44
&1

g 1

g 1

ORRRQ Q Q@ R

Sekil 1. Bes Faktor Kisilik Olgeginin DFA Faktor Yiikii Diyagrami

Sekil 1 incelendiginde Bes faktor kisilik 6zelligi 6lceginin maddelerinin dort alt boyutta toplandigi gérllmektedir. Disa
dénukllik alt boyutundaki maddelerin faktor yiikleri 0,58 ile 0,76 arasinda ve sorumluluk alt boyutundaki maddelerin faktor
yukleri 0,57 ile 0,77 arasinda degismektedir. Nevrotizm alt boyutunda maddelerin faktor yikleri 0,51 ile 0,71 ve Agiklik alt

boyutundaki maddelerin faktor yikleri 0,62 ile 0,77 arasinda degistigi tespit edilmistir.
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Sekil 2. Finansal Tutum Olgeginin DFA Faktor Yiikii Diyagrami

Sekil 2 incelendiginde finansal tutum Glgeginin maddelerinin faktor yiklerinin 0,51 ile 0,78 arasinda degistigi tespit
edilmigtir.

Tablo 6. DFA Uyum lyiligi Degerleri

Degisken CMIN df CMIN/df GFI CFlI TLI RMSEA SRMR
Bes Faktér Kisilik Olgeg 43453 | 164 2,65 0,91 091 | 089 0,062 0,0602
Finansal Tutum Olgeg 1,044 2 0,52 0,99 099 | 1,00 0,000 0,0093

Bes faktor kisilik 6zelligi dlgedinin DFA uyum iyiligi degerleri sonuglari incelendiginde CMIN/df degeri 2,65, GFI 0,91, CFI
0,91, TLI 0,89, RMSEA 0,06 ve SRMR 0,0602 dizeyindedir. Finansal tutum 6lgeginin DFA uyum iyiligi degerleri sonuglari
incelendiginde CMIN/df degeri 0,52, GFI 0,99, CFI 0,99, TLI 1,00, RMSEA 0,000 ve SRMR 0,0093 diizeyindedir. Her iki
olcedin uyum iyiligi degerlerinin analiz igin kabul edilebilir olduklari tespit edilmistir (Yildiz & Cigdem, 2019, s. 1768-1769).
Disa donukluk ile sorumluluk ve agiklik arasinda pozitif ydnde, nevrotizm ile negatif yonll bir iliski oldugu gorilmektedir.
Sorumluluk ile Nevrotizm arasinda negatif yonde; agiklik ile pozitif yonll bir iliski vardir. Nevrotizm ile agiklik arasinda
negatif yonll bir iligki vardir. Elde edilen bulgularin literatiir ile uyumlu oldugu distntimektedir.

3.6. Yapisal Esitlik Modeli Bulgulari

Arastirma kapsaminda gelistirilen Hy Hs, Hs, v Hs, hipotezlerini test etmek amaciyla Yapisal Esitlik Modeli olugturulmustur.
AFA sonucunda uyumluluk alt boyutunun analizden gikarilmasindan dolayi H hipotezi test edilmemistir. Yapisal Esitlik
Modeli uyum iyiligi degerleri Tablo 7°de verilmektedir.

Tablo 7. Yapisal Esitlik Modeli Uyum lyiligi Degerleri

Degisken CMIN df CMIN/df GFI CFI RMSEA P

Yapisal Esitlik Modeli 780,455 246 317 0,88 0,85 0,072 0,000

Yapisal Esitlik Modeli uyum iyiligi degerleri incelendiginde modelin anlamli oldugu ve uyum iyiligi degerleri kabul
edilebilir dizeyde oldugu gorilmektedir. Yapisal Esitlik Modeli analiz sonuglari Tablo 8'de verilmektedir.
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Tablo 8. Yapisal Esitlik Modeli Katsay1 Analiz Sonuglan

Test Edilen Yol Tahmin S.E. C.R P
Finansal Tutum <--- Sorumluluk 0,264 0,044 6,031 b
Finansal Tutum <--- Nevrotizm 0,051 0,035 1,443 0,149
Finansal Tutum <--- Agiklik -0,01 0,037 -0,257 0,797
Finansal Tutum < Diga doniklik 0,078 0,042 1,86 0,063

Yapisal Esitlik Modeli analiz sonuglari incelendiginde sorumluluk ile finansal tutum arasinda pozitif yonde anlamli bir iligki
oldugu tespit edilmistir. Nevrotizm, aciklik ve disa déniklik ile finansal tutum arasinda anlamh bir iliski olmadigi
bulgulanmigtir.

Disa donukltk, sorumluluk, nevrotizm ve agiklik boyutlarinin finansal tutum tzerindeki etkisini inceleyen Yapisal Esitlik
Modeli Sekil 3'de verilmektedir.
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Sekil 3. Yapisal Esitlik Modeli

Yapisal Esitlik Modeli analiz sonuglari incelendiginde sorumlulugun finansal tutumu anlamli olarak etkiledigi tespit
edilmistir. Bu baglamda planli, rasyonel, dakik ve tedbirli olarak tanimlanan “Sorumluluk” &zelliginin, kisilerin harcamalara,
odemelere ve gelecekteki belirsizliklere yonelik planlama yapma egilimini artirdigi gérilmektedir. Ayrica Finansal Tutum
Olgeginde yer alan ifadeler incelendiginde, sorumluluk ézelligine sahip kisilerin finansal bagari igin tasarruf yapmanin ve
finansal konularda planlamanin énemli oldugunu diisiindigu gériilmektedir.
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Analiz sonuglari birlikte degerlendirildiginde Hz hipotezi kabul; H1 Ha e Hs, hipotezleri reddedilmistir. Alan yazinda konu ile
ilgili caligmalarin az olmasi dikkat gekmektedir. Bu nedenle Bes Faktor Kisilik 6zelliklerinin yani sira farkli kisilik 6zellikleri
lizerinden yapilan calismalar da literatir taramasina dahil edilmistir. Calismalar incelendiginde Kkisilik 6zelliklerinin
bireylerin finansal tutumlari Gzerinde etkileri oldugu ve kisilik ile finansal tutumlarin iligkili oldugu gérilmektedir. Funfgeld
ve Wang (2009) tarafindan yapilan ¢alismada ani yasayan bireylerin harcamalarinda artis oldugu ve kaygi seviyesi yiiksek
bireylerin tasarruf egiliminin arttigi gézlenmistir. Bu sonu¢ calismamizda elde edilen sonucu destekler niteliktedir.
Tasarruflar bireylerin gelecekle ilgili planlari igin 6nemlidir. Tasarruf egilimi gosteren kisiler daha gok gelecege yonelik
planlamalarin 6nemli oldugunu diisiinen ve finansal basari igin gelecedi garanti altina alma amaci gliden kisilerdir. Bu
nedenle ani yasayan kisilerin tasarruf egiliminin dlstik olmasi ve bu ¢alismadan elde edilen sorumlu kisilik 6zelliginin
finansal tutum Uzerinde olumlu etkisi oldugu sonucuna ulasiimasi Fungfeld ve Wang'in (2009) calismasi ile bu ¢alismada
elde edilen sonuglarin ortustugunu gostermektedir.

Davey ve George (2011) tarafindan yapilan ¢alismanin sonuglari sorumluluk 6zelligi ile tasarruf egiliminin pozitif ve anlamli
bir iliskisi oldugunu gostermektedir. Finansal tutum kisinin tasarruflarini ve gelecege yonelik finansal planlarini ilgilendiren
egilimlerini ifade etmektedir (Alkaya ve Yagl, 2015: 588). Davey ve George’'un (2011) ¢alismasinda yer alan sonuglarin
bu calismada elde edilen sonuglarla drtiistiigii gérilmektedir. Ozer ve Mutlu (2019) calismasinda sorumluluk dzelligi ile
finansal davranis arasinda anlamli ve pozitif bir iligki oldugu sonucuna ulagsmistir. Finansal tutum ile finansal davranig
arasinda anlamli ve pozitif bir iliski olduguna dair ¢alismalar alan yazinda bulunmaktadir (Alkaya ve Yagli, 2015: 596;
Nano, 2015: 12). Bu baglamda calismada elde edilen sonug ile Ozer ve Mutlu'nun (2019) calismasinda elde edilen
sonuglarla drtlistigu séylenebilmektedir.

Sonug ve Degerlendirme

Kisiligin bireylerin finansal tutumlari (izerinde etkilerinin incelendigi bu calismada Bes Faktor Kisilik 6zelliklerinden biri olan
sorumlulugun, finansal tutumlar Gzerinde anlamli ve pozitif bir etkisinin oldugu bulgulanmistir (Hs). Bes Faktor Kisilik
Kuramr'na ait diger kisilik 6zellikleri olan “diga donukIuk”, “nevrotiklik” ve “agiklik” dzelliklerinin finansal tutumlar tzerinde
anlamli bir etkisi oldugu gorilmemis ve H;, H, ve Hs hipotezleri reddedilmistir. Bu sonug bireylerin konuskan,
maceraperest, kaygil, stresli veya girisken olmalarinin finansal tutumlari Gizerinde bir etkisi olmadi§ini gdstermektedir.
Bagska bir ifade ile finansal tutumu etkileyen kisilerin sorumluluk dizeyleridir. Sorumlu kisilerin gelecede yonelik finansal
basari icin tasarruf ve planlamanin énemli oldugunu gostermektedir. Kurama ait besinci 6zellik olan “uyumluluk” ise
aclklayici faktor analizi sonuglarinda yeterli faktor yikine ulasamadigi i¢in analizlerden gikariimigtir. Bu nedenle
calismada yer alan H, hipotezi test edilmemistir. Finansal tutum élgegdinde ise yer alan 6 ifadeden ikisi yeterli faktér yiikiine
ulasamadig! icin analizlerden gikariimigtir. Finansal tutum dlgeginden gikarilan “haneler harcama 6nceligini belirlemelerine
yardimci olacak yazil finansal hedeflere sahip olmalidir (FT2)” ve “basarili bir finansal ydnetim igin yazili bir bitge kesinlikle
gereklidir (FT3)” ifadeleri incelendiginde “yazili” bir planlamanin uygulanan 6rneklemde finansal tutum igin anlam ifade
etmedigi gorilmektedir. Bu baglamda orijinali ingilizce olan 6lgegin Tirkce'ye cevrilerek uygulanmasinin etkisi oldugu
diisiintilmektedir. Olgekler orijinalinden farkli bir dile cevrildiginde kiiltirel farkliliklar nedeniyle uygulanan érneklem igin
anlamsiz olabilmektedir. Bu nedenle gelecek galismalar igin hem finansal tutum hem de kisilik 6lgeginin Turkge
versiyonlarinin gelistirilmesinin énemli oldugu gérilmektedir. ileriki calismalarda érneklemin medeni duruma gére esit bir
dagilimda ve belli bir yas araliindan segilmesinin de elde edilecek sonuglar agisindan literatire katki saglayacagi
distinlimektedir. Ayrica daha sonra yapilacak calismalarda finansal tutum ile birlikte finansal davraniglarin da
incelenmesinin tutumlarin davranisa dénismesinde kisiligin roliini ortaya ¢ikaracagi dusintimektedir.
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Extended Abstract
Aim and Scope

One of the most important factors that make individuals different from each other is personality. Personality distinguishes
individuals from each other by enabling them to approach the same events from different perspectives. Different attitudes
affect decisions and behaviors as well as individuals' perspectives on events. This study aims to examine how personality
traits that distinguish individuals from each other play a role on individuals' financial attitudes. Financial attitudes show the
tendencies of individuals towards their spending and savings. Positive financial attitudes show that individuals have a high
tendency to save and give importance to future financial planning. The positive development of financial attitudes, on the
other hand, provides an increase in individuals' household financial planning and future savings. For this reason, it is
important to reveal how personality traits play a role on financial attitudes. In the study, personality traits are examined in
five different dimensions by using the Five Factor Theory of Personality. These dimensions were determined as openness,
agreeableness, extroversion, conscientiousness, and neuroticism. Individuals with the trait of openness are open-minded
and intellectually curious. They are also described as unconventional and adventurous people. Individuals with
harmonious personality traits are cooperative, compliant, docile and trustworthy in their relationships with others.
Extroverts are social people who do not like solitude. These individuals, who have a strong and dominant personality, also
show leadership characteristics. Individuals with responsible personality traits are rational, punctual and organized. Being
cautious and planned is important for these people. Individuals with neurotic personality traits are those who experience
intense emotions such as stress, anxiety and worry and lack emotional stabilization. These features are the dimensions
determined according to the Five Factor Personality Theory, and the financial attitudes of the individuals grouped according
to these characteristics are examined. The hypotheses of the study were determined as follows:

H1: Extraversion trait of individuals has a significant effect on financial attitudes.

H.: Agreeableness trait of individuals has a significant effect on financial attitudes.

Hs: Conscientiousness trait of individuals have a significant effect on financial attitudes.
Ha: Neuroticism trait of individuals have a significant effect on financial attitudes.

Hs: Openness trait of individuals has a significant effect on financial attitudes.

The low number of studies on the subject in the literature shows that the study is important in terms of its contribution to
the literature.
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Methods

The data obtained in the study were collected by questionnaire method. The universe of the study consists of individuals
over the age of 18. The sample, reached by the convenience sampling method, consists of 424 people. Data obtained
from 424 individuals were analyzed using SPSS 22.0 and AMOS 23 software. In the study, the Five Factor Personality
Scale consisting of 44 statements and the Financial Attitude Scale consisting of 6 statements were used. Frequency,
Exploratory Factor Analysis, Confirmatory Factor Analysis, Reliability and Validity Analysis and Structural Equation Model
were used in the analysis of the data.

Findings

As a result of the analyzes applied in the study, the "Agreement" dimension and the questions that did not reach sufficient
factor load were removed from the Five Factor Personality Traits Scale. In the Financial Attitude Scale, 2 statements were
removed from 6 statements. As a result of removing the compatibility dimension, H» one of the hypotheses of the study,
was not included in the hypothesis test. The findings obtained in the study support the Hs hypothesis, which is one of the
hypotheses of the study. Hs, Ha, and Hs hypotheses were rejected. The results of the analysis of the data obtained from
424 participants show that the responsibility personality trait affects the financial attitudes of the individuals in a meaningful
and positive way. The findings of the study show that openness, extraversion and neuroticism do not have a significant
effect on individuals' financial attitudes.

Conclusion

In this study, which examines the effect of personality traits on individuals' financial attitudes, it is seen that the
responsibility trait affects financial attitudes in a significant and positive way. As a result of the analysis of the obtained
data, there are expressions extracted from the whole dimension and scale that were removed from the study. This may
be due to the fact that the scales used in the study were not applied in their original language and were translated. In
other words, due to the relationship of the scale with the culture in which it was created, it is seen that some expressions
do not give meaningful results when translated into Turkish, which may cause cultural incompatibilities. For this reason,
in future studies on the subject, it is important to narrow the universe and prepare the scales specifically for the culture in
which they will be applied.
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