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OZET

Sosyal bilimlerde kabul edilen varsayima gére, bir iilkedeki
insanlarin basar: giidiilerinin yiiksek diizeyde olmast o iilkenin sanayilesmesi
icin onemli bir faktordiir. Bu girisimcilik karakteri sosyo-ekonomik ve
kiiltiirel ¢evrenin etkisiyle olusmaktadir. Diger taraftan literatiirde Islam
inanct ile bagart giidiisii arasinda ters iliski oldugunu iddia eden ¢alismalar
vardir. Bu ¢alismada 5 farkly tiniversitenin dgrencilerine, gurup ortaminda,
kimse kimsenin verdigi cevaplari géremeyecegi sekilde anket uygulandi ve
464 anket elde edilmistir. One-WayAnova analizleri bu arastirmaya
katilanlarda Islam inanc ile basar: giidiisii kisisel ézelliklerinin anlaml bir
sekilde iliskili oldugunu géstermistir.  Goriildiigii  tizere iilkemizin
sanayilesmesi i¢in gerekli kiiltiirel alt yapr mevcuttur.

ABSTRACT

Social scientists assume, any country might be industrialized society
with citizens who have need for achievement as a personality trait, which is
the product of social cultural environment. On the other hand, in the
lierature some social scientists argue that “Islamic beliefs” in the Muslim
countries is one of the major obstacles for the industrialization. The data
were collected from five universities in Turkey following group administrated
none probability procedure. The sample size is 464. The “One-Way Anova”
test shows that subjects in this study have a meaningful combination of
achievement motivation and Islamic beliefs.
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GIRIS

Girisimci (/ng.entrepreneur) kavrammin literatiirde farkli tanimlari
vardir. Bu ¢aligmada ise girisimci kavram, kar ve zarar riskini goze alip, yeni
kaynak bilesenleriyle katma degeri olan yenilik yaparak iktisadi bir faaliyette
bulunan, basar1 odakli kimsedir. Girisimeci kimseleri girisimcilik faaliyetine
iten bir kisim icsel (bireysel) ve dissal (gevresel) faktorler vardir. Bu
faktorlerden bazilar1 toplumsal, kiiltiirel ve ekonomik faktorlerdir (Aytag ve
flhan, 2007:101-121). Bu calismada daha cok girisimcilige etki eden sosyo-
ekonomik ve kiiltiirel degerler/etkenler iizerinde yogunlasilacaktir. Bir
iilkedeki ortalama insanlarin girisimcilik 6zelliklerine sahip olmalar1 ve bu
saymin fazlalif1 o iilkenin 6zel tesebbiis giicliniin gelismesi i¢in 6nemli bir
etkendir. Bu varsayimi destekleyen bir¢ok ¢alisma mevcuttur. Girigimcilerin
kisisel karakteristikleri ve muhtelif 6zellikleri vardir ki bunlardan bir tanesi
de kisinin bizzat basar1 giidiisiine sahip olmasidir. Bir girigimi baslatmak i¢in
basar1 giidiisiiniin kendisi bu insanlar i¢in en 6nemli motivasyon kaynagidir
(Christophervd, 2004; Scottvd, 2003:257-279).

Girisimcilige etki eden kiiltiirel etkenlerin alt bilesenlerinden birisi
de din faktoriidiir. Bazi sosyologlar Islam dininin ekonomik gelismeyi
engelledigi, girisimcilik ruhunu korelttigi ve insanlari tembellige yonelttigi
noktasinda iddialar1 vardir. Ornegin 1988 yilinda, Misir halki iizerinde
E.Tuma tarafindan yapilmis olan calismada, Misir halkinin geri kalmasinin
nedeni olarak, bu halkin sahip oldugu Islam inanci oldugu ifade edilmistir
(Demirez ve Cebeci, 2005:44). E.Tuma bu ¢aligmasinda Islam iilkelerinde
¢ok kullanilan “insallah”, “masallah” kelimelerinin girisimcilik ruhunu
engelleyen nedenlerden biri olarak ele almistir. Gergekte ise, bu simgesel
kelimelerin “Allah dilerse”, “Allah izin verirse” anlaminda kullanildigi
gozetilirse, E. Tuma’nin bu yorumu ¢ok tartigilabilecek bir husus olmaktadir.

Bir baska calisma ise, 1973 yilinda Donald La Vere Bates
tarafindan, Tirkiye’deki 20 sanayici-yonetici {izerinde yapilmistir. Bu
arastirmaya gore; Tiirk Sanayicisinin uluslararas: diizeyde rekabete dayanan
serbest piyasa kurumlari igerisinde girisimci karaktere, tesebbiiscii 6zelliklere
sahip olmasinda bazi engeller vardir. Bu engellerin en basinda Islami yap1 ve
geleneksel degerler oldugu ifade edilmistir (Demirez ve Cebeci, 2005:53).

Ote yandan Islam inancinin esasim ortaya koyan Kur’an-1 Kerim,
gercekte girisimciligi  serbest piyasa modelinin prensip ve kurallar
cergevesinde isleyen bir olgu olarak ortaya koymaktadir. Bilindigi iizere
Batili kiiltir igeriSinde tesebbiisciiliigin ve girisimciligin esas kaynaginin
protestan inanci oldugunu ortaya koyan ¢alismalar mevcuttur (Weber, 2002).

Bu calismalara gore protestan ahlaki, akli kullanarak, ¢ok calisarak,
yatirima doniisen tasarrufa Snem vererek, bireyci kapasiteyi kullanmay1
ongormektedir. Islam da ayni sekilde, israfa karst olup, tutumlu olmayi,
calismay1 tesvik eden, kazancin helal yollardan olmasi ve yatirima
donistiiriilmesini isteyen ve insanliga faydali isler yapmayi salikveren birgok
ilke ve prensipler sikga vurgulanmaktadir. Bu agamada dikkat edilmesi
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gereken dnemli bir husus, Islami sistemin tesvik ettigi “bireycilik” baskasina
yiik olmama anlaminda ortaya konulmaktadir (Mutlu, 1990:99-104).

Ayrica, girisimcilik Ozelliklerinin dogustan kaynaklanan kisisel
ozellikler olmadigimi gosteren ¢alismalar vardir. Bu galigmalar s6z konusu
ozelliklerin toplumsal yapi igerinde (ailedeki girisimci anne ya da baba,
girisimciye danismanlik yapan rehber kimselerin katkisi gibi) 6grenildigini
gostermektedir (Lussier ve Cormen, 1995:1-15; Stormervd,1999:47-53).

Ilgili literatiirde, bir {ilkenin sanayilesebilmesi, refah toplumu haline
gelebilmesi ve kalkinabilmesi igin 6nemli faktorlerden biride o iilkenin sade
vatandaglarinin sahip oldugu girisimcilikruhu ve/veya ekonomik anlamda
basar1 odakli motivasyona sahip olma 6zelligidir (Topguoglu, 1993:67-72).

Piyasa ekonomisinin en temel unsurlarinin basinda “hiir tesebbiis,
serbest girisim” gelmektedir. Bu girisimci ve yatirimci olmanin en temel
kigisel Ozelliginin ilgili literatiirdeki ismi, “need for achievement (NACH)
velveya achivement motivation ve/veya basar1 gidisi’”’dir (DeVos,
1973:167-250; McClelland, 1961; Mutlu, 1982:255-264). Serbest piyasa
modeli kendi iginde, o toplumdaki bireylerin atilime1 ve yatirimer anlamda
aktif olmasini ister. Bu nedenle toplumsal yapinin bireylerde “girisimciligin”
onemli bir kisilik 6zeligi olarak ortaya ¢ikabilmesi icin gerekli olan kiiltiirel
alt yapiy1 hazirlamasi gerekmektedir. Bu alt yapinin en belirgin 6zelligi ise
aile ve din gibi bir toplumun en 6nemli kurumlarinin baskict degil, tam
tersine demokratik iliskilerden olusan sistemlerin kurulmasi kaginilmaz
olmaktadir.

Sosyo-ekonomik dlgiitlere gore Islam iilkeleri genelde az gelismis ya
da gelismekte olan {llkeler grubundadir. Ekonomik anlamda bu geri
kalmishigin nedenlerini bazi toplum bilimciler, “Islam inanc1” veya Islam
tilkelerindeki  “kiiltiirel ¢evrenin”, yukarida s6zii edilen “need for
achivement”  veya  “achivement  motivation”  gibi  girisimcilik
motivasyonlarinin gelismesinde yeterli olmadigt hatta bunu engelledigine
yonelik yukarida bahsedilen E. Tuma ve Donald gibi kimselerin varsayimlari
bulunmaktadir (Demirez ve Cebeci, 2005). Bu varsayimi test etmek amaciyla
bu caligmada girisimcilik ruhunun temel dinamiklerinden biri olan,“kiiltiir”
ve alt bileseni olan “Islam” olgusunun, girisimcilige etkisi iizerinde
durulmustur. Diger bir ifadeyle {iniversite 6grencilerinin girisimci karakter
veya diislince tarzinin ne 6lgtide kabul ettiklerini ve bu dgrencilerin ne olgiide
Islam inancimin fiili gerekleri olan namaz ve orug ile ilgilendikleri
incelenmistir. Egitim seviyesi arttik¢a bir vatandagin o toplumun degerlerini
igsellestirme olasilig1 artmaktadir.

Bu nedenle, bu ¢aligmada iiniversite 6grencileri ele alinarak NACH
ve Islam inanci iliskisini test etmek uygun bulunmustur. Arastirmamizda,
literatirde s6zii edilen “NACH” olgeginin (McClelland, 1961) Tiirkiye
sartlarinda uygulamasi yapilmigtir. Bu Olgekte toplam 7 ciimle olup bu
climlelere Tablo 1’de yer almaktadir. Tablo 1°de goriildiigi iizere bu dlgegin
Cronbach’s Alpha’si .580°dir. Bu deger, bu 6lgegin oldukga yeterli anlamda
ve diizeyde, giivenilir ve gecerli bir 6lgek oldugunu ortaya koymaktadir.
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Anket sorular, NACH veya Achivement motivation veya basgari
giidiisii olarak ele alinan bu kisilik 6zelliginin en temel 6zellikleri gozetilerek
formiile edilmistir. Bir insani, herhangi bir alanda basariya iten nedenler
cesitlidir. Kariyer edinme, daha ¢ok para kazanma/maddi gelir elde etme,
toplumda saygin bir konum elde etme, gii¢ sahibi olma, digerlerinin
begenisini kazanma gibi ¢esitli nedenlerle bir insan, kendi hirsi ile maddi
anlamda sozii edilen OoOlgiitlerle basarili olmus bir insan sifatim elde
edilmektedir. Bu nedenler ya da motivasyon faktorleri daha ¢ok maddi
Olciitleri kapsayan faktorlerdir. Ancak, bu noktada 6nemli olan bagka bir
husus ise, basar1 gidiisiiniin kendisi ile basariya kosan bir insan, yukarida
Ozetlenen nedenlerin tamamen disinda kalarak kendini ¢ok c¢alismaya ve
bagariya yonlendirmesidir. Bu insan i¢in sadece ve sadece basarili olmanin
esas motivasyon araci “basarmin kendisi” olmaktadir. Ozetle, bu insan igin
ele alinan “basar1” instrumental bir amag degildir. Diger bir ifade ile basar
bagka amaglar1 elde etmek igin bir ara¢ olmaktan ¢ikip bizzat kendisi amag
haline gelmistir.

Yukarida sézii edildigi iizere, serbest piyasa ekonomisinin kendi
icinde kendi dinamigini korumasi i¢in olmazsa olmazi olan girisimci insan
karakteri, NACH, basar giidiisiiniin kendisidir. Bu kisilik 6zelliklerine sahip
olmayan ve basariy1 bir ara¢ olarak ortaya koyan popiilasyonlar pazar
ekonomisinin duraganligia, hantallagsmasina sebep olmaktan baska bir sey
ortaya koyamazlar (Mutlu, 1982:255-264; Roper, 1998:12-24).

VERILERIN ANALIiZi
“NACH” Algis1

NACH, bagar1 gudiist ile ilgili anket ¢alismasi, 5 farkl {iniversitede,
Ogrencilere uygulanmistir. Anket sorulariyla caligmaya katilan dniversite
ogrencilerinin NACH ile ilgili diisiinceleri tespit edilmeye ¢aligilmistir. 5 ayri
iiniversiteden toplan 464 anket elde edilmistir. Ayrica, toplanan verilerin
givenirligi ve gegerligini azami Ol¢iide saglamak i¢in anketler, group
administered = gurup ortaminda, kimse kimsenin verdigi cevaplar
goremeyecegi sekilde elde edilmistir. Bu sekilde, “social desirability effect”
problemi ve “anonimty” problemi asgariye indirilmis olmaktadir.

Tablo 1°de goriilen frekans dagilimi incelendiginde, bu sorulara
verilen cevaplar gozetildiginde, bu arastirmaya katilan 464 iiniversitelinin
biiyiik dl¢tide, oldukca anlamli diizeyde NACH zihniyetine ve degerlerine
sahip olduklar1 goriilmektedir. Ornegin “belirsiz durumlarda karamsar
olmanin bir yarar1 yoktur” ctimlesine “katiliyorum ve tamamen katiliyorum”
diye %79 (N=369) denek evet cevabi vermistir.
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Tablo 1: Operasyonel Basar1 Giidiisiit Tanim ve Verilen Cevaplar

(N=464)
5 E £ £ »
5|5 |£ |s8E|%
- = = = S o
2 |2 |2 |f2 |S5<

1 | Insanin kendi yetenekleriyle | 4 4 131 324 557
daima daha basarili olmak (%28) | (%70)
icin ¢aligsmasi ve kendisiyle
yarigmasi giizel bir
Ozelliktir

2 | Basarili olmam igin o isi | 2 28 135 293 545
sevmem lazim (%29) | (%63)

3 | Zengin  olmanin  bedeli | 23 61 166 205 514
baskalarinin zararina (%13) | (%36) | (%44)
olacaksa, diiriist ve fakir
olarak  yasamayi tercih
ederim

4 | Basarili olmak i¢in azami | 25 61 171 199 514
derecede c¢alistiktan sonra (%37) | (%43)
sonucu  dogal akigina
birakmak gerekir

5 | Cok calisip basarili olmak | 11 38 167 241 .508
ve verilen bir odili elde (%36) | (%52)
etmek isterim

6 | Modern hayat ¢ok rekabet¢i | 184 175 73 25 .616
degildir (%40) | (%37) | (%16)

7 | Belirsiz durumlarda | 19 66 190 179 521
karamsar ve  kotimser (%14) | (%41) | (%38)
olmanin faydasi yoktur

Bu insanlar risk alarak atilim ve yatirnm yapma zihniyetini makul
karsilamaktadir. Girisimeci karakter bu sekilde diisiinen insanlardan
olugsmaktadir. Benzer sekilde “bir insanin kendi yetenekleri i¢inde kalarak
kendi kendisi ile yarigmasi giizel bir husustur” ciimlesine katithim %98(N=
455) yaklagmaktadir. Bu ciimleye verilen bu cevaplarin kendi i¢inde ayr1 bir
anlamu vardir. Ciink{i “NACH?”, “need for power” ve “need for approval”dan
farklidir. Diger bir ifade ilegirisimci ve yatirimci, karakterler, sadece ve
sadece basarmin kendisine odaklandiklari igin bu c¢aligkanliklarimi arka
planda gii¢ sahibi olmak ve diger insanlara hitkmetmek amaci ile ortaya
koymazlar. Benzer sekilde para sahibi, miilk sahibi gibi maddi basarilar
pesinde kosarak bu basar1 motivasyonlarinmi uygulamaya koymazlar ve ya bu
bagartya odaklanmalarinin arka planini, etrafindaki insanlardan, c¢evreden
begeni almak, onlardan sevgi ve saygi gdrmek iginde yapmazlar. Ozetle,
“need for power”, “need for approval” gibi kisilik ozellikleri,diigiince ve
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davranis sistemleri ile burada s6zii edilen NACH arasindaki farkliliklarin
altim ¢izmek gerekir. Diger bir ifade ile “need for achievement” kisilik
ozelligi ve diistince sistemi ile hareket ederek basarili olan bir insan, sadece
ve sadece “bagarinin kendisine deger” verir ve bu 6zelligi ile bagarisini ortaya
koyar.

Yukarida sézii edilen, “need for achivement — need for power —
need for approval”, kisisel 6zellikleri arasindaki farkliliklar1 bir 6rnekle ifade
edebiliriz. Mesela, bir 6grenci akademik basarisiyla kendi kisiligini one
cikarma gayreti icinde olur ve bu sekilde ¢ok basarili bir 6grenci olabilir.
Ancak, bu sekildeki bagarinin arkasinda “need for power” vardir veya anne
babasindan, komsulardan “aferinler almak” gibi nedenlerlede basarili olabilir.
Ancak, bu sekildeki basarinin arkasinda “need for approval“‘yer almaktadir.

Inanc ve ibadet

Bu aragtirmaya katilanlarin, iilkemiz inang sistemi, siyasi kurumsal
yapilari ile olan iliski yogunluguna bakildiginda, diger bir ifade ile ne dl¢iide
ve ne ¢esit, din- siyaset ve medya iliskileri oldugu ele alindiginda asagidaki
tablolar ortaya ¢ikmuistir.

Tablo 2: Genel Anlamda, Asagida Belirtilen Ibadetleri Ne Siklikta

Yapmaktasiniz
Hic¢ Az Sik Cok Cronbach’s
Sik Alpha
Ifitemdeleted
1| Bes Vakit | 109 178 104 56 436
Namaz kilarim | (%23.5) | (%38.4) | (%22.4) | (%12.1)
(N=447)
2| Cuma Namazi | 170 37 52 98 622
Kilarim (%36.6) | (%8.0) | (%11.2) | (%21.1)
(N=357)
3| Oru¢ Tutarim | 18 53 141 238 205
(N=450) (%3.9) | (%11.4) | (%30.4) | (%51.3)

Gorildiigi tizere bes vakit namaz ile Cuma namazimi kilma
faaliyetine katilim oldukg¢a azdir. N=287 kisi (% 61.9) bes vakit namaz1 hig
veya az kilabildiklerini ve N=207 kisi (% 44.6) Cuma namazina hi¢ veya az
katildigini belirtmektedirler. Ote yandan oru¢ tutma orani ¢ok yiiksektir.
N=379 kisi (% 81.7) sik veya ¢ok sik orug tuttuklarini ifade etmislerdir.

Siyasi Tercih

Ote yandan, siyaset kurumu ile olan iliskiler ele alindiginda “en
begenilen siyasi lider ve siyasi parti” sorularina verilen cevaplar Tablo 3 de
goriilmektedir. Bu soruya cevap verenlerin biyiik bir ¢ogunlugu(N= 137; %
29.5) Recep Tayyip Erdogan’t en ¢ok begendikleri siyasi lider olarak ortaya
koyarken en ¢ok begendikleri siyasi partinin de bilyiik bir ¢ogunlukla(N=
171, % 36.9) AK Parti oldugunu ifade etmislerdir.

354




C.16,S.3 Girisimciligin Olugumu ve Kiiltirle lligkisi

Tablo 3: Ulkemizdeki En Begendiginiz Yasayan Siyasi Lider ve
Siyasi Parti Nedir? N=464

Lider N % Parti N %
R.T.Erdogan 137 29.5 AKP 171 36.9
K.Kiligdaroglu | 51 11 CHP 75 16.2
A.Giil 32 6.9 MHP 59 12.7
D.Bahgeli 31 6.7 Diger** | 159 34.2
Diger* 213 46.9

*Diger olarak ifade edilen kisimda 36 farkli secenek bulunmaktadir.
**Diger olarak ifade edilen 15 farkli segenek bulunmaktadir.

Ote yandan siyaset kurumuyla ilgili olarak sorulan, “sosyo-
ekonomik anlamda ortalama vatandas, genel secimlerde oy kullanirken bu

davranisi etkileyen nedenler nedir?” sorusuna verilen cevaplar Tablo 4 de
goriilmektedir.

Tablo 4: Oy Verme Nedenleri (N=467)

Cok Orta Az
(10,9,8) | (7,6,54) | (3.21)
Kendisinin ve/veya akrabalarinin kolay is | 290 113 46
sahibi olmasi
Ulkenin  sosyal -ekonomik sorunlarmin | 202 158 89
¢Oziimiine hizmet edecek olmasi
Partinin sosyal demokrat olmast 101 213 130
Vatandasin kendi bolgesine daha fazla hizmet | 315 110 22
alma beklentisi
Topluma verdigi hizmet 248 153 46
Partinin milliyet¢i olmasi 134 223 81
Oy karsilig1 sahsi maddi ¢ikar elde edilmesi 269 93 80
Aile gelenegi olarak hep aym partiye oy | 266 127 55
verilmesi
Yakin gevre baskisi 199 153 96
Partinin merkez sag demokrat olmasi 136 195 109

Bu soru, 1-10 arast rakamlar dizisi olarak soruldu ve (1) “hi¢
katilmiyorum” ifade ederken (10) “tamamen katiliyorum” ifade etmektedir.
Bu nedenle, yukaridaki tabloda “ ¢ok “ 10-9-8 rakamlarini isaretleyenleri
kast etmektedir. “Orta” ve “Az” gruplar1 olusumu da ayn1 sekilde (Tabloda
gosterilmektedir) elde edilmistir.

Tablo 4’te goriildiigl tizere N=315 ile “hizmet alma beklentisi” en
cok vurgulanan oy verme nedeni olmustur. ikinci 6nemli neden olarak “Is
bulma sansini arttirma imkani” (N= 290), {iglincii olarak “maddi ¢ikar
beklentisi” (N= 269) ve dordiincii olarak “aile gelenegi aligkanlig1” (N= 266)
en ¢ok dikkat cekenoy verme nedenleri olarak belirtilmektedir.

Bu sonuglar, siyasi partiye oy verilme tercihlerinde, normal
vatandaslarin, birinci derecede hizmet beklentisini veya diger bir ifade ile
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sosyo-ekonomik sorunlarin ¢oziimiine yonelik faaliyetleri daha iyi yapacak
olan siyasi partiyi tercih ettiklerini, daha sonra ikinci ve {liglincii derecede is
bulma ve maddi ¢ikar hesaplanmasina gore karar verildigini gostermektedir.
Ulkemizde is bulmada torpil yada tamdiklarin etkisi mekanizmalarinin
isledigi kanisi yaygindir. Sosyolojide, bu sekilde kayirmacilikla is bulma
durumuna “nepotizm” ve/veya “favoritizm” denmektedir.

Bu arastirmaya katilanlarin siyasi kurumsal yapi ile olan iliskilerini
o6grenmek amaci ile “ hangi siyasi goriise sahipsiniz” sorusu sorulmustur.
Verilen cevaplar Tablo 5 de goriilmektedir. Ancak, bu noktada unutulmamast
gereken husus, bu soruya cevap vermeyenlerin sayisinin olduk¢a yiiksek
oldugudur. Birinci tercih sorusuna 157 kisi ve 2 inci tercih sorusuna 221 kisi
cevap vermemistir. Tablo 5°te goriildiigii iizere, cevap verenlerin ¢gogunlugu,
“muhafazakar — milliyet¢i” olusumda (52.8 % - birinci ve ikinci tercihlerdeki
milliyet¢ci ve muhafazakar yiizde rakamlari toplami) olduklarimi sdylerken,
31.4 % sosyal demokrat — liberal siyasi goriis taraftar1 olduklarimi ifade
etmistir. Sosyal demokrat ve liberal birinci ve ikinci tercih toplamlart 31.4 %
etmektedir.

Tablo 5: Siyasi Goriis olarak kendinizi nasil tanimlarsiniz? Sorusuna
verilen cevaplar

1. Tercih* 2. Tercih**

Siyasi Goriis Frekans | % Siyasi Goriis Frekans | %
Milliyetgi 89 19.2 Muhafazakar 55 11.9
Sosyal Demokrat | 59 12.7 Milliyetgi 53 114
Liberal 50 10.8 Sosyal 42 9.1

Demokrat

Muhafazakar 48 10.3 Liberal 41 8.8
Sosyalist 40 8.6 Dindar 31 6.7
Dindar 21 4.5 Sosyalist 21 4.5

*N=157 kisi bu soruya cevap vermemistir.

**N=221 kisi bu soruya cevap vermemistir.

Yukarida elde edilen sonuglar, bu arastirmaya katilanlarin
cogunlukla muhafazakar- milliyetci siyasi goriisii desteklediklerini ve siyasi
partilere oy verirken oncelikle “hizmet beklentileri” ve buna yakin olarak “is
bulma — maddi ¢ikar” beklentilerinin oldugunu gostermektedir. Biiyiik bir
cogunluk halihazirda mevcut olan siyasi liderler ve partiler icinde de Erdogan
ve AK Partiyi en iyi siyasi lider ve en iyi parti olarak gormektedir.

NACH ile Namaz ve Orug iliskisi

Islam iilkelerinin sosyo-ekonomik anlamda yoksul kosullarda
olmasinin bir nedeni olarak Islam inanc1 gériisiinii savunan sosyal bilimciler
bulunmaktadir (Demirez, M. ve R. Cebeci, 2005:44-53). Bu sosyal bilimciler
Islam inang sisteminin sosyo-ekonomik gelismeyi engelledigi varsayimini
savunmaktadirlar. Bu nedenle, bu arastirmada “NACH, basar1 motivasyonu”
ile Islam inancinin en belirgin sekilde ortaya ¢iktigmi gdsteren*“Orug tutma,
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Cuma namazi ve bes vakit namaz kilma”davramglar arasindaki iliskiele

almmustir.

Tablo 6: NACH ve Bes Vakit Namaz

One - WayAnova | Sum of | df Mean F Sig.
Testi Squares Square
Gruplararasi 1,397 3 ,466 3,006 | ,030
Gruplar i¢i 68,482 442 | 155
Toplam 69,879 445
Tukey BTesti Subsetfor Alpha= .10
N 1 2
Hig 108 3,2784
Az 178 3,3964
Sik 104 3,4163
Cok sik 56 3,4232

Aragtirmaya katilan ve bes vakit namazi hi¢ kilmayan 108
bireyinNACH ortalamas1 3,28, bes vakit namaziara sira kilan 178 kisinin
NACH ortalamasi 3,40, ve bes vakit namazisik sik kilan 104 kisi i¢in bu
rakam 3,42 ve bes vakit namazi ¢ok sik yada devamli kilan 56 kisi i¢in
NACH ortalamas1 3,42 olarak tespit edilmistir. Bu ortalama farkliliklarinin
istatistiksel anlamda 6nemli olup olmadigini tespit etmek i¢in one — way
anova testi uygulanmis ve F= 3,006 ile alpha(level of siginificance)=0,03
sonuglari ortaya ¢ikmustir.

Bu sonu¢ yukarida sozii edilen kiimeler arasinda, yani bes vakit
namaz kilma sikligina bagli olarak NACH ortalama rakamlari arasindaki
farkliliklarin  dikkat c¢ekici Ozellik de oldugunu gostermektedir. Bu
farkliliklarin  hangi kiimelerde oldugunu gormek ig¢in Tukey B testi
yapilmustir. Beg vakit namazi“hi¢” kilmayanlar kendilerini diger gruplardan
ayirarak NACH ortalamasi digerlerine gore “az” kategoride kalirken az-sik-
cok stk bes vakit namaz kilanlar kendi gruplarini -kiimelerini olusturmus ve
hi¢ bes vakit namaz kilmayanlara gore daha yiiksek bir NACH ozelligine
sahip olduklarini ortaya koymustur. Diger bir ifade ile, bes vakit namazi hig¢
kilmayan- az kilan-sik kilan ve ¢ok sik kilan sirasini izleyerek ortaya ¢ikan
3,27, 3,40, 3,42 ve 3,42 NACH ortalama rakamlar1 gostermektedir ki
insanlarin bes vakit namaz kilma siklig1 artttkca NACH ortalamasininda
artmakta oldugu net olarak goriilmektedir. Bu sonug, Islam inang ve
kiiltiiriniin giinlilk yagsamda en ¢ok goriilen ibadetlerinden olan bes vakit
namaz kilma siklig1, yani Islam’a baglilik, arttik¢a o insanlarin NACH kisilik
ozelliklerinin de arttigini ortaya koymaktadir.
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Tablo 7: NACH ve Cuma Namazi

One — WayAnova | Sum of | df MeanSquare | F Sig.
Testi Squares
Gruplararasi 1,952 3 ,651 4,196 ,006
Gruplar igi 54,575 352 | ,155
Toplam 56,526 355
Tukey BTesti N Subsetfor Alpha=.10
1 2 1
Az 37 3,2207
Sik 51 3,2281
Hig 170 3,3947
Cok sik 98 3,3997

Bu aragtirmaya katilanlarn Cuma namazi kilma sikliklari
gozetilerek NACH ile olan iligkisi ele alindiginda ortaya ¢ikan sonuglar
Tablo 7’de gosterilmektedir. Tukey B testi, Cuma namazini az kilan 37
bireyin NACH ortalamasinin ve Cuma namazin sik kilan 51 kiginin NACH
ortalamalarinin 3,22 ile birbirleri ile aynidir. Bunlar1 bir kiimede toplarken,
Cuma namazini higkilmayan 170 kisi ile Cuma namazint ¢ok sik kilan 98
bireyin NACH ortalamalarininda 3,39 ile birbirleri ile ayni olduklarim ortaya
koymustur. Diger bir ifade ile Cuma namazinin kilinma siklig1 ile NACH
arasinda anlamli bir iligki elde edilememistirr Cuma namazini hig
kilmayanlarla ¢ok sik kilanlar ayni diizeyde NACH kisilik 6zelligine sahip
olarak kendilerini ortaya koymuslardir. Ulkemizde 6zellikle Cuma namazina
genis kitlelerin katilmasi ve bu genis popililasyon iginde NACH o6zellikleri
yiiksek olanlar olabilecegi gibi hi¢ Cuma namazi kilmayanlarinda kendi
popiilasyonlar1 iginde yiiksek NACH kisilik 6zelliklerinin var oldugunu
ortaya koymaktadr.

Tablo 8’de ise NACH ile orug iliskisi incelenmistir. Islam inancinin
en belirgin ibadetlerinden olan farz oru¢ Ramazan ayi igerisinde tutulur. Bu
ay Islam aleminde en 6nemli inan¢ ve kiiltiir degerlerinin yasanip ortaya
konuldugu 6zel bir zaman dilimidir. Bu ay icinde Islam kiiltiirii ile ilgili
birgok faaliyetler yapilmaktadir ki oru¢ da bunlarin basinda gelmektedir.

Tablo 8: NACH ve Orug

One - WayAnova | Sum of | df MeanSquare | F Sig.
Testi Squares
Gruplararasi 2,460 3 ,820 5,397 | ,001
Gruplar I¢i 67,605 445 | 152
Toplam 70,065 448
Tukey BTesti N Subsetforalpha = .10
1 2 1
Hig 18 3,0870
Az 53 3,2899
Sik 140 3,3605
Cok sik 238 3,4232
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Bu nedenle, NACH kisilik 6zellikleri ile oru¢ arasindaki iligkiye
bakilmigtir. OneWayAnovave Tukey B testleri uygulanmstir. Bu aragtirmaya
katilan ve hi¢ oru¢ tutmayanlar 3,080 NACH ortalamasi ile kendi iginde
kendi kiimesini olustururken, sira ile az — sik ve ¢ok sik orug tutanlarda bu
ortalama sirasi ile 3,29 - 3,36 ve 3,42 olmakta ve kendi kiimelerini ortaya
koymaktadir. One Way Anovaile Tukey B testi sonuglari bize hi¢ orug
tutmayanlarla orug tutanlar arasinda NACH kisilik 6zelligi farki oldugunu ve
bu farkin Alpha (Level of Siginificance) = 0,001 ile istatiksel anlamda 6nemli
oldugunu ve orug tutma siklig1 “az”” dan “cok sik” ’a dogru arttikca NACH
kisilik 6zelligine sahip olma derecesininde birlikte arttigini net olarak ortaya
koymaktadir.

Islam inanc1, kiiltiirii ve yasam tarzimin operasyonel tanimi bes vakit
namaz kilma ve orug tutma olarak ele alindiginda bu aragtirmanin sonuglarina
gdre Islam yasam tarzimn bagart motivasyonu diisiik kisilikler ortaya
koydugu varsayimini kabul etmek miimkiin degildir. Islam iilkelerinin sosyo-
ekonomik anlamda zayif olmalarinin nedeni Islam’m kendisinde aramanin
yanlis bir yaklasim oldugu bu geri kalmishigin nedenlerinin islam inancinin
disindaki baska nedenlerde aramanin daha dogru olacag goriilmektedir.

SONUC

Bu caligmada girisimcilik ruhunun olugmasii etkileyen birgok
faktor arasinda ozellikle kiiltiirel etkenlerden dinin yani islam inancimn etkisi
incelenmistir. Ortalama bir insan olarak kabul edilen kimselerdeki ({iniversite
dgrencileri) basar1 giidiileri ile bu insanlarin Islam inang¢ durumlariyla,
Islam’in uygulamaya yonelik ibadetlerini yerine getirme ve siyasi goriisleri
incelenmistir.

Yapilan c¢alisma acgikga ortaya koymaktadir ki bazi sosyal
bilimcilerin ileri siirdiikleri gibi islam inancinin Miisliiman toplumlari ve
iilkeleri geri biraktigi varsayimlarinin dogru olmadigimi ortaya koymustur
(Oztiirk, 2008). Ulke niifusunun biiyiik ¢ogunlugu Miisliiman olan &rnegin
Tiirkiye ekonomisinin giiniimiizdeki Diinyadaki ilk siralardaki ekonomi
arasma girmis olmasi da buna delil olabilir (TUSIAD, 1987; 2002). Ciinkii
Tiirkiye’deki Miisliimanlarin inanglarinda ve uygulamalarinda bir degisiklik
olmamasina ragmen bu duruma gelmis durumdadir. Son donemdeki bu kadar
ilerlemeler dini etkenlerin disindaki faktorlerdeki iyilesmelerin {ilke
ekonomisinin kalkinmasina neden oldugu ifade edilebilir. Kisacasi, Islam
inanct tembelligi, uyusuklugu tesvik eden degil tam tersine bunlarin
karsisinda olup caligmay1 ve zengin olmay1 tesvik eden, alan el degil veren el
olmay1 emreden bir dindir.

Metindeki tablolarda goriildiigii tizere, NACH o6zelligi ile uyumlu
olarak girisimei ve yatirimci anlamda hizmet veren siyasi lider ve parti, bu
arastirmaya katilan {iniversite dgrencilerince birinci tercih olmaktadir. Ote
yandan, “Islam inancinin” geregi olan ve uygulamadaki en oncelikli
faaliyetlerden olan orug tutma ve bes vakit namaz kilma ile uyumludur. Yani
giinliik yasaminda oru¢ tutan ve bes vakit namazini kilan iiniversite
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ogrencilerinin NACH degerleri en fazla olan kimseler olarak karsimiza
cikmistir.

Bu aragtirmaya katilan Ogrenciler arasinda, kimlerin daha ¢ok
“basar1 giidiisiine sahip goriindiigi” sorusuna, One —Way Anova ve Tukey
B test sonuglarina gore “bes vakit namaz kilma” ve “oru¢ tutma”
ibadetlerini en sik yerine getiren Ogrencilerin diger Ogrencilere gore en
yiiksek basar1 giidiisiine sahip olduklari tespit edilmistir.

Calismada ele alman girisimcilik ile siyasi goriis ve oy verme
nedenleri arasinda iligski oldugu varsayim ele alinmistir. Kamuoyunda, her
siyasi liderin ve partinin farkli imajlar1 oldugu bilinmektedir. Bu arastirmaya
katilanlar arasinda siyasi parti ve liderlerinin imajina ydnelik sorulan soruya
alinan cevaplarda mevcut bagbakan en ¢ok sevilen siyasi lider olmustur.

Ote yandan, “oy verirken hangi partiye oy verecegine karar verme
konusunda en 6nemli etken ne olmali” sorusuna alinan cevaplarda, partinin
sosyal ekonomik sorunlari ¢6zebilme durumuna bakilmali sonucuna
ulagilmustir.

Bilindigi iizere, Ulkemizdeki iiniversiteli dgrenciler arasinda farkli
siyasi goriislerde kimselerin oldugu bilinmektedir. Bu arastirmaya katilan
iiniversiteli 0grenciler ¢ogunlukla kendilerini “milliyet¢i — muhafazakar”
olarak tanimlamislardir.

KAYNAKCA

1. AYTAC, O., S.lhan, (2007), “Girisimcilik ve Girisimei Kiiltiir:
Sosyolojik Bir Perspektif’, Selcuk Universitesi Sosyal Bilimler Enstitiisii
Dergisi, Say1: 18.

2. CHRISTOPHER J. C., Paul J. H. ve Edwin A. L. (2004), “The
Relationship of Achievement Motivation to Entrepreneurial Behavior: A
Meta-Analsis”, Human Performance, 17(1). Lawrence Erlbaum
Associates, Inc.

3. DEMIREZ, M. ve R. Cebeci, (2005), Tiirkiye 'de Girigimciligin Tarihgesi
Ve Girisimcilerin Sosyolojik Profili, KOSGEB GGM Ulusal Girigsimcilik
Raporu Boliim II.

4. DEVOS, G. A. (1973), Socialization for achievement: Essays on the
cultural psychology of the Japanese, University of California Press,
Berkeley.

5. MCCLELLAND, David C. (1961), The achieving society, D. Van
Nostrand Company, Inc. Princeton. New Jersey.

6. MUTLU, Kayhan (1982), “Concern for Others Achievement
Motivation” Journal of Human Sciences, 2, pp:255-264.

7. MUTLU, Kayhan (1990), “Protestan Ahlaki ve islami Degerler”, Islami
Arastirmalar Dergisi.

360



C.16,S.3 Girisimciligin Olugumu ve Kiiltirle lligkisi

10.

11.

12.

13.

14.

15.
16.

LUSSIER, Robert N. Ve Joel Corrnan (1995)“There Are Few
Differences Between Successful and Failed Small Businesses”, Small

Business Institute Director's Association, http://www.
smallbusinessinstitute.biz/ images/1995_Proceedings.pdf
Erisim:6/3/2004

OZTURK, Tbrahim. (2008),2008 Girisimeilik Raporu, IGIAD § iktisadi
Girisim ve Is Ahlaki Dernegi, IGIAD Yayinlar1:8, Raporlar:1, Istanbul.
www.igiad.com

ROPER, S., (1998:12-24), “Entrepreneurial Characteristics, Strategic
Choice And Small Business Performance”, Small Business Economics,
Volume 11, Issue 24, No.1.

SCOTTSHANEA, Edwin A. Lockea, Christopher J. Collins, (2003),
“Entrepreneurialmotivation” Human Resource Management Review 13,
doi:10.1016/S1053-4822(03)00017-2

STORMER, F.Kline, T., Goldenberg, S. H., , (1999), ‘“Measuring
Entrepreneurship With General Enterprising Tendency Test. Criterion
Validity And Reliability”, Human Systems Management, Volume 18,
Issue 1.

TOPCUQGLU, Abdullah (1993) “Girisimcilik ve Kalkinmadaki Rolii”,
Selcuk Universitesi Sosyal Bilimler Enstitiisii Dergisi, Say1.2, Selcuk
Universitesi Basimevi, Konya.

TUSIAD (1987), Tiirkiye 'de Girisimcilik Ile Iigili Sorunlar ve Coziimler,
Istanbul, TUSIAD

TUSIAD (2002), Tiirkiye de Girisimcilik, Ankara: TUSIAD Yayinlari

WEBER, Max. (2002). Protestan Ahlaki ve Kapitalizmin Ruhu,
(Cev.Z.Giirata), Ank:Ayra¢ Yay.

361



