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OZET

Siis  bitkisi sektorii, ticari anlamda 20. YY’nin basinda dnem
kazanmaya baglams giiniimiizde pek ¢ok iilke icin ekonomiye katki saglayan
etkili bir sektor olmustur. Bu c¢alismada, siis bitkisi sektoriiniin ihracat
sorunlart arastirilmis, sektor ihracatina dair ¢oziim onerileri sunulmustur.
Ticari amaglh siis bitkisi iiretimine ilk olarak baslanan Yalova ilindeki
iireticilerinden ornekleme yapumistir. Ancak, ilin siis bitkisi tiretiminde
biiyiik ilerleme gostermesine ragmen iklim, toprak ve konum avantajlarini dig
ticarete fazla yansitamadigi gozlenmistir.

ABSTRACT

The sector of ornamental plants, gaining importance since the
beginning of the twentieth century, has become an influential sector
contributing to the economies of many countries today. In this study, we have
investigated the problems faced in the exportation of the ornamental plants
sector and we have proposed solutions. We have given sampling of the
commercial ornamental plant production in Yalova, the first city to start
trade of this sector in Turkey. We have observed that, despite remarkable
advances in ornamental plant production in Yalova, the advantages of
favorable climate, geographical location and soil characteristics did not
result in more foreign trade.

Siis Bitkileri, Uretim, {hracat, Yalova.
Ornamental Plants, Production, Export, Yalova.
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1. GiRiS

Kentlesmenin baglamasi ile dogadan uzaklasan insanlarin doga
ozleminin ve cevre sorunlarinin ortaya ¢ikmasi, siis bitkilerinin 6nemini
artirarak biiyiik bir pazarin dogmasina neden olmustur. Ticari anlamda 20.
YY’nin basinda 6nem kazanmaya baslamis, 2. Diinya Savasi’ndan sonra
bircok gelismis ve gelismekte olan iilkede Onemli bir ticari faaliyet
konumuna gelmistir. Ozellikle son 40 yildir siis bitkileri iiretim ve
pazarlamasinda ¢ok hizli gelisme ve degisme yaganmaktadir. Giintimiizde, bu
sektor pek cok iilkede ekonomiye katki saglayan etkili bir sektor olarak kabul
edilmektedir.

Estetik, fonksiyonel ve ekonomik amaclarla iiretilen dekoratif
bitkilere siis bitkileri denilmektedir. Siis bitkileri genel bir kavram olup,
kesme c¢icek, i¢ mekan siis bitkileri, dis mekan siis bitkileri ve dogal cicek
soganlart yetistiriciligi olarak ayrilmaktadir. Kesme c¢icekler ve i¢c mekan siis
bitkileri, diinya ticaretinde % 80’lik payla 6nemli bir grubu olugturmaktadir.”
Ticari anlamda bu sektoriin 1940’11 yillarda basladig: Tiirkiye’de, toplam 20
ilde siis bitkileri iiretimi yapilmaktadir. Tk yillarda Marmara Bélgesinde
yaygin olan sektor daha sonralari iklimsel avantajlari nedeniyle Akdeniz
Bolgesine kaymaya baglamistir.

Yalova ili, iklim, toprak ve konum avantajlarin1 kullanarak siis
bitkisi tiretiminde biiyiik ilerleme gostermistir. Kadikdy, Korukoy, Akkoy,
Hacimehmet, Samanli, Laledere, Safran, Elmalik, Taskoprii, Ciftlikkoy,
Yalova’da yogun olarak siis bitkisi iiretimi gerceklestirilen ilgelerdir. Siis
bitkileri faaliyetleri yorenin baslica gecim kaynagidir. Ancak, il’de yapilan
tiretim genellikle i¢ pazara yoneliktir.

Bu calismada, Yalova’daki siis bitkisi iiretiminin il ekonomisindeki
onemi ortaya koyulmaya ¢alisilmis, sektoriin ihracat sorunlari arastirilmstir.
Arastirmanin, sektor ihracatina dair ¢oziim Onerilerinin gelistirilerek siis
bitkilerinin dig ticarete daha fazla konu olmasina katki saglayacagi
diistiniilmiistiir.

2. SUS BiTKIiSi URETIMINDEKi GELISMELER

Siis bitkisi tiretim ve tilketiminde onemli degisiklikler yaganmakta,
biiyiik bir rekabet ortami olusmaktadir. Diinya’da yaklasik 145 iilkede
220.000 hektar alanda siis bitkisi tiretimi yapilmaktadir. Ticaret hacmi ise 50
milyar dolar civarindadir.® Bilgi birikimi ve hizla uygulamaya aktarilabilen
teknolojik gelismeler sonucu siis bitkisi tiretimi, Oncelikli olarak ABD,
Hollanda ve Japonya gibi gelismis iilkelerde hizl bir biiylime gostermistir.

Kuzey Amerika’da, ABD en biiyiik iiretici iilke konumundadir.
Kolombiya ve Ekvator’dan gelen yogun kesme ¢icek ithalati, ABD’nin siis

2

“ S. P. GROOT, Floriculture Worldwide Trade and Consumption Patterns, Roma, World
Conference on Horti. Research, 1998, 5.75-78

*  http://www.geocities.com/bolgemasterplan/bolum_4_4_1_5 Erisim tarihi 13.12.2007
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bitkisi tiretiminde saksili bitkilere yonelmesine neden olmustur. Hollanda ise,
ileri teknoloji kullanimi, re-export ve Almanya pazarina yakinlik avantajlar
ile diinya pazarindaki yerini ve 6nemini korumaya devam etmistir. Hollanda,
yiiksek iicretle isci kullanma zorunlulugu ve iklimin fazla uygun olmamasi
gibi dezavantajlar1 bulunmasina ragmen, bunlart yiiksek verimlilik, etkili
dagitim ag1 ve yeni iiriin gelistirme ¢abalari ile kapatmistir. Ulkede, kaliteye,
verimlilige ve teknolojik degisimlere kolaylikla ulagilabilmekte ve degisen
sartlara aninda uyum saglanmaktadir. Ayrica, Hollanda, Avrupa iilkeleri
arasinda en genis kapali alana sahip iilke olup, cam seralarda yogun iiretim
yapmaktadlr.4 Sektorde, en onemli konumdaki Asya iilkesi ise Japonya’dir.
Japonya, diinyanin en genis tiretim alanina sahip iilkeler arasindadir.

Ancak, 1970’li yillardan sonra gelismis iilkeler doyum noktasina
ulagirken gelismekte olan bazi iilkeler yeni pazarlar olusturmustur. Bazi
Afrika, Latin Amerika ve Asya iilkeleri, cigek tiretim ve ihracatini 6nemli
olgiide gelistirerek diinya ticaretinde s6z sahibi olmaya baslamislardir. Bugiin
Afrika’da en 6nemli siis bitkisi iiretici iilkelerden olan Kenya ve Zimbabwe
dikkat ¢ekici gelismeler gostermistir. Afrika ¢igek endiistrisi Avrupa pazarina
odaklanmistir. Afrika’da tretilen ¢iceklerin %90’inin Avrupa’da satildig:
tahmin edilmektedir.’

Gliney Amerika iilkeleri de yeni teknolojileri uygulamaya acik olup,
son yillarda biiyilk miktarli yabanci sermaye girisi ile tiretim alanlarini
artirmustir.’ Bolgede Kolombiya ve Ekvator en dnemli kesme cicek iireticisi
ilkelerdir ve temel faktorleri iklimdir. Ucuz toprak ve bol su da yoreye
avantaj saglamaktadir. Ayrica, uluslararasi pazarlarda standart iriinler iiretme
ve pazarlama igin uygun sartlara sahiptir. Asya’da ise Kore, iiretimi ve
tilketimi artan bir iilke olarak sektordeki onemini artirmaktadir.

Bu iilkeler, ekoloji ve isgiicii avantajlarin1 6zellikle kesme cicek
iiretiminde kullanarak iriinlerini gelismis iilkelere satmaktadirlar’. Diger
taraftan, soz konusu iilkelerin bazilarinda da zengin komsu iilkeler sektoriin
gelismesinde ¢ok onemli rol oynamiglardir. ABD, Kolombiya’da, Almanya
Hollanda’da, diger Avrupa iilkelerinden Ispanya ise Israil ve Kenya’da ¢icek
ihracatinin gelismesinde etkili olmuslardir.®

Tirkiye’de ise, ticari anlamda siis bitkileri iiretimi 1940’11 yillarda
baslamustir. Once Istanbul ve Adalar civarinda gelisen cicekeilik, Yalova ve
cevresine yayilmis, 1975 yilindan sonra izmir’de, 1985 yilindan sonra da
Antalya’da gelismeye baslamustir.’ Tiirkiye’de 28 ilde siis bitkileri iiretimi

* K. GURSAN ve E. S. ERKAL, “Diinya’da ve Tiirkiye’de Siis Bitkileri Uretim ve
Ticaretindeki Gelismeler”, 1. Ulusal Siis Bitkileri Kongresi: 6-9 Ekim 1998, Ajans Son
Reklamcilik Yayinlari, Yalova, s. 1-11

> GURSAN ve ERKAL, 5.7

% GROOT,s.11

7 Z. AYDOSELI, Yalova ve Cevresinde Siis Bitkileri Yetistiriciliginin Genel Yapsi:
Uretime iliskin Sorunlar ve Coziim Olanaklar, Trakya Universitesi Fen Bilimleri
Enstitiisii Y. Lisans Tezi, 2001. s.4

8 DPT, 8. Bes Yillik Kalkinma Plam: Bitkisel Uretim Ozel ihtisas Komisyonu Siis
Bitkileri Alt Komisyon Raporu, Ankara 2001, s. 14

°  GURSAN ve ERKAL, 5.8
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yapilmaktadir. Uretimin en fazla yapildigi iller sirasiyla, Izmir, Istanbul,
Yalova Sakarya ve Antalya’dur."’

Tablo 1: Diinya Siis Bitkileri Thracatinda Tiirkiye’nin Yeri (2006)

SIRALAMA ULKELER DEGER (1000 Euro)
1 HOLLANDA 4.665.501
2 ITALYA 510.087
3 DANIMARKA 502.996
4 KOLOMBIiYA 447.324
5 KANADA 338.158
6 BELCIKA 329.437
7 ALMANYA 324.295
8 KENYA 242.307
9 ISPANYA 208.992
10 FRANSA 188.305
11 EKVADOR 179.433
12 ISRAIL 157.702
13 KOSRA RIKA 137.033
14 ABD 78.689
15 GUATEMALA 59.736
16 ZIMBABVE 57.748
17 POLONYA 57.736
18 BIRLESIK KRALLIK 55.367
19 CIN 53.481
20 MEKSIKA 51.740
21 GUNEY AFRIKA 42252
22 TAYLAND 31.222
23 UGANDA 24.371
24 TURKIYE 23.952
25 TAYVAN 23.234

TOPLAM 9.067.821

Kaynak: http://www. pathfastpublishing.com from Eurstat, USDA &Customs
and Excise Erisim tarihi 01.02.2008

Tablo 1’de iilkelerin, Diinya siis bitkileri ihracatindaki yeri
goriilmektedir. Thracatta Hollanda liderligini korumaktadir. Tiirkiye ise son
siralarda yer almaktadir. Ciinkii Marmara ve Ege bolgesindeki Istanbul,
Yalova, Izmir, Aydin illerinde yapilan iiretim genellikle i¢ pazara yoneliktir.
Ancak, Antalya bolgesinde ¢cogunlugu seralarda olmak iizere yiiksek kaliteli
ve ihracata yonelik tiretim yapilmaktadir.

10" http://www.geocities.com/bolgemasterplan/bolum_4_4_1_5 Erisim tarihi 13.12.2007
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Tablo 2: Tiirkiye’deki Siis Bitkisi Uretim Alanlar1 (da)

1999-2000 | 2000-2001 | 2001-2002 | 2002-2003 | 2003-2004
KESME 8.545 7.582 10.365 11.455 11.988
CICEKLER
DIS 5.915 5.844 7.232 9.184 11.934
MEKAN
BITKILERI
iC MEKAN 542 380 796 575 730
BITKILERI
SOGANLI 130 118 193 510 543
BIiTKILER
TOPLAM 15.132 13.924 18.586 21.724 25.195

Kaynak: Tarim Il Miidiirliikleri

Tirkiye’deki siis bitkileri tiretim alanlarimin yillara gore degisimi
Tablo 2’de verilmistir. Akdeniz iklim kusaginda bulunan Tiirkiye onemli siis
bitkisi tireticileri arasinda yer almaktadir. 2000 yilinda toplam 15.132 da olan
stis bitkileri iiretim alani, 5 yil i¢inde % 67 artis gostererek, 2004 yilinda
25.195 dekara yiikselmistir. Ayrica, Tiirkiye’deki siis bitkileri tiretiminin
%50’sini kesme c¢icek, %47’sini dis mekan bitkileri, %3’iinii i¢ mekan
bitkileri, %2’sini dogal c¢i¢ek soganlari olusturmaktadir.

3. YALOVA SUS BiTKiSi URETiMiINDEKi GELIiSMELER

Ulkemizde ticari amagh siis bitkisi iiretimine ilk olarak Yalova’da
baslanmustir. Isletme arazileri, Yalova’da %97,8, Izmir’de %96,1, Bursa’da
%83,5 ve Antalya’da %75,0 oraninda siis bitkisi tiretimine ayrilmaktadir.
Yalova’da ¢icek sektoriiniin ekonomik 6nemi bilyiiktiir. Burada, ortii-alt ve
acik tarlada yil boyunca dekar basina 1,5 is¢i istihdam edilmektedir.
Sektorde, yan sanayi kollariyla beraber ortalama 10.000 isci ¢alismakta olup;
yeni iiretim teknikleri kullanilmaktadur."'

Yalova ve cevresinde seralarin ¢atilar1 besik cat1 ve cam kaplidir,
yan yiizeyleri plastik ortii ile kaplanmistir. Ancak son dénemlerde, sektdrde
kullanilan malzemelerin yenilenmesi, sera yapim teknigindeki ilerlemeler ve
bilgisayar kontrolli modern seralarin devreye girmesi ile siis bitkisi
yetistiriciligi yapan bilyiik isletmeler teknik donanimi yiiksek modern seralar
kurarak bu sektore katilmiglardir.

Genel olarak isletmelerin %62.4’ii bir dernek, birlik veya
kooperatife liyedir. 1946 yilinda iireticilerin bir araya gelerek kurduklari S.S.
Flora Cicek Uretim ve Pazarlama Kooperatifi ortaklarindan bir kismi 1995
yilinda ayrilarak S.S. Cicek Uretim ve Pazarlama Kooperatifi adiyla ikinci bir
kooperatif kurmuglardir. Kooperatiflerin temel amaci ireticilerin tirtinlerini

"' Ankara Ticaret Borsasi, Siis Bitkisi Yetistiricilizi ve Kesme Cicek Sektorii,
http://www.atb.gov.tr/portal/index.php?option=com_content&task=view&id=142&Itemid=1
Erisim tarihi 28.01.2008
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cesitli illerde acilmis olan “cicek mezatlar1” araciligiyla pazarlamak ve
iyelerine damizlik fide, sogan, tohum temin etmektir. Kooperatiflesme
acisindan en disiik oOrgiitlenme oramt Mersin ilinde iken, en yiiksek
orgiitlenme oran1 yine Yalova’da goriilmektedir.'” Ancak, ilin jeopolitik ve
ekolojik avantajlarimi ihracatina yeterince yansitamadigi diistiniilmektedir.
Sektoriin, tiretim materyalleri agisindan Avrupa pazarlarindan yapilan ithalata
dayandig1 ve i¢ pazara yonelik ¢alistig1 gozlenmektedir.

4. SUS BIiTKiSi SEKTORUNDE DIS TiCARET

Genel olarak, diinya siis bitkileri ticaretinde Hollanda digindaki
gelismis tilkelerin ve bolgelerin ithalat¢i, gelismekte olan iilkelerin ve
bolgelerin ise ihracat¢i olmalar1 dikkat cekicidir. Bolgeler agisindan, Giiney
Amerika en bilyiik ¢icek ihracatgisidir. Kolombiya, Ekvator, Costa Rica ve
Guatamala bolgedeki 6nemli ihracatgi iilkeler arasindadir."

Afrika, son yillarda gelisen kesme c¢icek, ozellikle giil ihracatinin
gerceklestirildigi onemli bir bolgedir. Zimbabwe ve Kenya, bolgenin énemli
ihracatci iilkeleridir. Bu bolge, kisin Avrupa’da yetigsmesi zor olan tiirleri
yetistirme avantajina sahiptir. Ortadogu’da en 6nemli ihracater iilke Israil’dir.
Pazarin biiylik boliimiinii Avrupa olusturmaktadir. Giiney Dogu Asya
tilkelerinden de Tayland, Singapur, Yeni Zelanda ve Tayvan o6zellikle kesme
cicek ihracatgilaridir.'

Siis bitkileri sektorii kiigiik bir sektér olmasina ragmen dis ticaret
potansiyeli biiyiiktiir. Hatta bazi iilkelerde siis bitkileri geleneksel ana ihrag
tirtinleri arasina girmis ve iilkenin kalkinmasina, sosyoekonomik yapisina
onemli katkilar saglamistir. Ulkemizde de sektor olarak yaklasik 60 yillik bir
gecmisi olan siis bitkilerinde ihracat, basladigi cizgiden oldukga ileri
seviyelere ulasmistir. Bugiin Tiirkiye’den yaklasik 50 iilkeye siis bitkileri
ihracati yapilmaktadir. Tiirkiye'nin siis bitkileri ihracatinin yillar itibariyle
gelisimi asagidaki tabloda verilmistir.

Ankara Ticaret Borsasi, Siis Bitkisi YetistiriciliZi ve Kesme Cicek Sektorii,
http://www.atb.gov.tr/portal/index.php?option=com_content&task=view&id=142&Itemid=1
Erisim tarihi 28.01.2008
"> GURSAN ve ERKAL, s.7
'* GURSAN ve ERKAL, 5.7
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Tablo 3: Tiirkiye’nin Siis Bitkileri Thracat1 (1996-2006)

DEGER
UL (1000 DOLAR)

1996 17.243
1997 18.966
1998 18.976
1999 18.547
2000 12.956
2001 14.282
2002 22.299
2003 31.485
2004 37748
2005 36.230
2006 40,305

Kaynak: Dig Ticaret Miistesarlig1 Bilgi Sistemi.

Tiirkiye’nin siis bitkileri ihracati son 10 yi1lda %100 artis gostererek
2006 yilinda 40.3 milyon dolara ulagsmistir. Ancak, 2000 yilinda bir
duraklama donemine girilmistir.  Yapilan arastirmalar, sektordeki
duraklamanin, firmalarin mevcut pazarlarini genisletmeden ve yeni pazarlar
olusturmadan tiretimlerini artirmalarindan, kesme c¢icek satisinda da
karanfilin disinda sinerji yaratacak yeni tiir ve cesitlere yonelmemelerinden
ve nakliyede maliyeti azaltmak i¢in kullanilan treyler tasimaciliginin ¢icegin
vazo Omriinii azaltmasindan kaynaklandigini ileri siirmiigtiir. Ayrica,
pazarlama kanallarinda olusan asirt arz fazlaliliginin fiyatlari olumsuz yonde
etkiledigi diistiniilmiistiir. Fiyatlardaki bu gelisme ihracat¢ilari, Avrupa
pazarindan Rusya, Ukrayna ve Balkan Ulkelerine kaydirmigtir. Nitekim yilda
yaklagik 100 milyon dolarlik ¢igek ithal eden Rusya ve Dogu Blogu iilkeleri,
Tiirkiye’deki sektor iiretiminde itici bir gii¢ olabileceklerini gﬁstermektedirls.

5 Y. TASCIOGLU ve C. SAYIN, “Tiirkiye’de Kesme Cicek Uretim ve ihracat Yapisi”,
Akdeniz Universitesi Ziraat Fakiiltesi Dergisi, 18(3), 2005, s: 351
T.C. Bagbakanlik DTM Antalya Thracatgi Birligi Genel Sekreterligi, Tiirkiye’deki Siis
Bitkileri ihracat Raporu, Subat 2007, s: 7
S. TiTiZ, N. CAKIROGLU, T.D. YILDIRIM ve S. CAKMAK, “Siis Bitkileri Uretim ve
Ticaretindeki Gelismeler”, http://www.zmo.org.tr/etkinlikler/5tk0228.pdf Erigim tarihi:
06.11.2007
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Tablo 4: Ulkelere Gore Tiirkiye Siis Bitkileri Ihracat1 (2006)

SIRALAMA ULKE ADI DEGER (Dolar)

1 INGILTERE 10.891.380
2 HOLLANDA 9.455.493
3 ALMANYA 4.275.504
4 RUSYA F. 3.157.559
5 UKRAYNA 2.442.137
6 TURKMENISTAN 2.177.139
7 ABD 1.021.735
8 ROMANYA 1.007.338
9 KUZAY KIBRIS T.C. 867.377
10 MACARISTAN 816.561
11 YUNANISTAN 701.274
12 JAPONYA 596.537
13 BULGARISTAN 576.857
14 IRAK 412.455
15 BELCIKA 370.071
16 DIGER ULKELER 1.535.944

TOPLAM 40.305.361

Kaynak: Dis Ticaret Miistesarligi Bilgi Sistemi

Diinya istatistiklerine gore, Tiirkiye’nin 2006 yilinda diinya siis
bitkileri ihracatinda 24. sirada yer aldigi bilinmektedir. Canli bitkiler
ihracatimizda onemli pazarlar Almanya, Hollanda ve Tiirkmenistan’dir.
Hedef pazarlar, Uzak Dogu’dan (Japonya) Avrupa’ya dogru yon
degistirmistir. Bunun nedeninin, Cin’in daha ucuz iiretim yaparak Uzak Dogu
pazarina mal tedarik etmesi oldugu diisiiniilmektedir."®

4.1. Kesme Cicek Thracati

Siis bitkileri ticaretinde en bilyiik payr kesme cigekler almaktadir.
Aslinda kesme cicek iiretimi sadece ¢icek iiretimi ve ihracati ile sinirh
degildir. Doku kiiltiiriinden ve gesit 1slahindan sera konstriiksiyonuna, ¢igek
paketleme ve ambalaj malzemeleri imalatina kadar uzanan bir¢cok konu cigek
endiistrisinin bir yan dali haline gelmistir. Hollanda, Israil, ABD gibi
cicekgilikte en ileri teknolojiye sahip lilkeler bu sektordeki gelirlerinin,
cirolarinin ve istihdamin 6nemli bir bolimii ¢igek yetistiriciliginden degil,
cicek tiretimi ile dogrudan iligkili ve bu sektore 6zgii yan sanayi iizerinden
saglamaktadir.

Tiirkiye’de 2006 yilinda 23.5 milyon dolar olan kesme ¢icek ihracati
gerceklesmistir. Kesme ¢icek ihracatinda en onemli iriin karanfildir ve
kesme cigek ihracatinin %90’inini, toplam siis bitkileri ihracatinin ise
%50’ sini olusturmaktadir. Karanfil diginda ihra¢ edilen diger kesme ¢icekler
arasinda Gerbera, Gypsophilla, Lilium 6nemli olup Ranunculus, Lisianthus
gibi tiirlerin de ihracatt 6nem kazanmaya baslamistir. Ancak, kesme cicek

' G. BABADOGAN Kesme Cicek, http://kobi.mynet.com/pdf/KesmeCicek.pdf Erisim tarihi
25.01.2008
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tireten sayili iilkeler arasinda olmamiza ragmen diinya kesme cigek
ticaretinden aldigimiz pay olduk¢a diisiik kalmistir. Diinyadaki toplam
ihracat 9 milyar dolara yakinken, Tiirkiye’nin payr sadece 25 milyon dolar
civarmdadir."’

Diger taraftan, 1988 yilindan sonra Tirkiye’deki kesme cicek
tiretimi alanlart artis gostermis olmasina ragmen ihracat, baglica birkag cesit
sprey karanfil ¢esidinden Oteye gecememistir. Bununla birlikte, ihracata
yonelik kesme c¢icek iiretiminde {retim materyalleri de disaridan
saglanmaktadir. Bu durum siis bitkisi ihracatinda gesitlilik saglanamadigina
ve sektor ihracatinda 6nemli sorunlar olduguna isaret etmektedir.

4.2. D1s Mekan Siis Bitkileri Thracati

Niifus artisinin, sanayilesmenin ve carpik kentlesmenin getirdigi
cevre sorunlari ile karst karsiya kaldigimiz giiniimiizde, gri beton yiginlar
arasinda kirli bir havayr teneffiis etmek zorunda kalmak, yesil alanlarin
Snemini artirmaktadir. Ulkemiz icin bir asama kabul edilen, sosyal,
ekonomik ve politik acidan standartlarina uymak i¢in caba sarf edilen AB’de
de kisi bagina diisen yesil alan miktarinin da bir standart oldugu
bilinmektedir. Gerek bu standardi yakalamak, gerekse artan ¢evre sorunlarini
azaltmak igin kentlerimizde ve yakin cevremizde yesil dokuyu artirma
cabalar1 beraberinde artan dis mekan bitkilerine gereksimi de ortaya
cikarmaktadir.

Di1s mekan bitkileri yetistirilen alanlar, yabanci iilkelerde diizenli
fidanliklar seklinde yillar once organize edilmis olmasina karsin, iilkemizde
gercek anlamda siis agacglart ve calilarmin iiretimi icin fidanlik kurulmasi
Cumbhuriyet donemine rastlamaktadir. Ankara’da bugiin Kurtulus Parki’nin
bulundugu yerde ve Atatirk Orman Ciftligi icinde ilk fidanliklar
kurulmustur.

Gliniimiizde ise dis mekan bitkileri yetistiren fidanliklar
incelendiginde, tiretimin ¢ogunlukla Orman Genel Midiirligii, Karayollar,
Devlet Demir Yollar1, Devlet Su Isleri ve Belediye fidanliklar1 ve diisiik bir
oranda da 6zel fidanliklar tarafindan yapildig: goriilmektedir. Dis mekan siis
bitkilerinin iiretim alanlar1 en fazla Marmara Bolgesinde, Istanbul, Yalova,
Kocaeli ve Bursa civarinda yogunlagsmistir. Dis mekan siis bitkileri
yetistiriciligi icin tilkemizin ekolojik kosullar1 ¢ok uygun olmasina karsin,
tiretim tekniklerinin yetersiz, isletme sermayelerinin sinirli olusunun ve
mekanizasyonun yayginlastirilamamasinin, 6zellikle biiyiik fidan tiretimini
ve dolayisiyla ihracati sinirlandirdigi tahmin edilmektedir.

4.3. Ic Mekan Siis Bitkileri Thracati

Diger bir siis bitkisi ¢esidi olan i¢c mekan siis bitkileri ise sektor
icinde oOzellikle son 10 yildir 6nemli bir yere sahiptir. Kesme ciceklere
nazaran daha uzun Omiirli olan bu bitkiler kesme c¢igeklerin yerini almaya

7 G. BABADOGAN Kesme Cigek, http://kobi.mynet.com/pdf/KesmeCicek.pdf Erisim tarihi
25.01.2008
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baslamis 1990’1h yillardan sonra kesme ¢igcek birim fiyatlarinda reel bir
azalmaya neden olmustur.'®

Ulkemizde i¢ mekan siis bitkisi iireten firmalarin cogunlugunun
Yalova ilinde bulundugu ve genellikle bitkilerin yurt digindan getirilip satig
boyuna kadar biiyitiildiikleri, bitkileri kendileri iireten isletmelerin oldukca
az oldugu bilinmektedir. Ayrica, i¢ mekan saksili bitki iireten isletmeler
kullandiklar1 saksi topraginin (torf) tamamini ve iiretim materyali olarak
kullanilan tohum, fide ve ¢eliklerin biiyiik boliimiinii de ithal edilmektedirler.
Biitiin  bunlarin siis bitkisi sektoriinde ihracati olumsuz etkiledigi
diistiniilmektedir.

4.4. Dogal Cicek Soganlarimn fhracat

Insanoglu tarihinin ilk yillarindan itibaren beslenme ve giyim
ihtiyaglar1 yaninda sagligmma da biyiikk ©nem vermistir. Hastaliklarin
tedavisinde kullanilan ilaclarin yapiminda en biiyiikk hammaddeyi dogal cigek
soganlar1 olusturmustur. Insanlarmn ilgisini iizerinde toplamay1 basaran bu
bitkiler uzun yillardir dogal ortamlarindan alinarak park ve bahgeleri
siislemek amaciyla da kullanilmaya baslamistir.

Dogal ortamlarindan alinan ¢icek soganlari ilkbaharda park ve
bahgelerde cicek acmakta ve genellikle ertesi y1l kaybolmaktadir. Ozellikle,
bat1 iilkelerinde son yillarda ¢igek soganlarmin bu sekilde kullanimi olduk¢a
yaygindir. Hollanda’nin  diinyanin ¢esitli  yorelerinden ve ozellikle
Anadolu’dan almis olduklart dogal c¢icek soganlari diger iilkelere
pazarlanmakta bircok park ve bahgeyi siislemektedir.

Yiizyil agkin siiredir dig satimi yapilan dogal ¢icek soganlari,
Tiirkiye’de siis bitkilerinin ilk olarak taninmasinda 6nciiliik yapan siis bitkisi
gurubudur. Dogasinda bulunan ¢igek soganlarinin sokiim ve ticareti 1800’li
yillardan beri yapilmaktadir. Tiirkiye’de cicek soganlari ticaretinin yapildigi
baslica iller, Adiyaman, Amasya, Antalya, Artvin, Aydin, Balikesir, Bilecik,
Bolu, Canakkale, Denizli, Eskisehir, Giresun, Hakkari, Isparta, Istanbul,
Izmir, Karaman, Kahramanmaras, Konya, Manisa, Mersin, Mugla, Samsun,
Trabzon, Urfa’dir. Ancak, 1970’li yilardan sonra ihracatin hizla artmasi
sonucu doganin tahrip oldugu yolunda kamuoyunda goriisler belirmeye
baglamstir."

Dogal ¢igek soganlari ihracatindan yilda ortalama 2-2,5 milyon
dolarlik gelir elde edilmektedir.”® Ulke ekonomisi agisindan onemli
sayilabilecek bu getirinin, dogal dengeyi bozmadan ve gelecek nesillere

' A. KORKUT, T. YILDIRIM, G. GORUR ve S. CAKMAK, “Siis Bitkileri Tiiketim
Projeksiyonlar1 ve Uretim Hedefleri”, Tiirkiye Ziraat Miihendisleri IV. Teknik Kongresi: 9-
13 Ocak 1995, T.C. Ziraat Bankasi Kiiltiir Yayinlar1 No: 26, Ankara, s. 700

' M. E. ERGUN, S. ERKAL ve F. PEZIKOGLU, Dogadan Sokiilen Cicek Soganlarinin
Sokiimii, Uretimi ve Ticaretinin Ekonomik Yénden Degerlendirilmesi, T.C. Tarim ve
Koy Isleri Bakanligi Tarimsal Arastirmalar Genel Miidiirligii, Bilimsel Arastirma ve
incelemeler Yayimn No: 108, 1997, s. 16

* M. E. ERGUN, S. ERKAL ve F. PEZIKOGLU, 5.37
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dogal zenginliklerimizi aktaracak sekilde siirdiiriilmesi en akilc1 yaklagim
olacaktir.

5. ARASTIRMANIN AMACI, KAPSAMI VE YONTEMi

Yogun olarak siis bitkisi iiretimi yapilan ve siis bitkisi faaliyetleri
baslica gecim kaynaklar1 arasinda yer alan Yalova, caligmada anakitleyi
teskil etmektedir. Yalova’daki siis bitkisi {iretiminin, il ekonomisindeki
onemi ortaya koyulmaya calisilmistir. Sektoriin ihracat sorunlarinin irdelenip
¢oziim Onerilerinin gelistirilmesi ve dis ticarete daha fazla konu olmasi
amaclanmaktadir.

Aragtirma alani olarak, Yalova’da siis bitkileri iiretiminin yogun
olarak yapildig: ilceler secilmistir. Veriler, Kadikoy, Korukdy, Akkdy,
Hacimehmet, Samanli, Laledere, Safran, Elmalik, Taskoprii, Ciftlikkoy
ilcelerinden basit tesadiifi 6rnekleme yontemi ile segilen 52 {iireticiye yiiz
yiize anket yontemi uygulanarak derlenmistir. Sorular, tiretim niteligini,
tiretim yapisini, pazarlama hizmetlerini, ihracat durumunu ve ihracattaki
sikintilarin1 belirlemeyi amacglamaktadir. Elde edilen veriler SPSS 8.0 for
Windows istatistik programi kullanilarak analiz edilmis ve yorumlanmustir.
Calisma ampirik bir nitelikte tasidigindan, uygulamali arastirmalarda
kullanilan anket yonteminin yan1 sira bizzat aragtirmacilar tarafindan gézlem
ve miilakat da yapilmustir.

6. ANKET SONUCLARININ DEGERLENDIiRiLMESi

Yalova ilinin avantajli iklim yapisi, ucuz ve kaliteli siis bitkileri
yetistiriciligine olanak vermektedir. Dolayisiyla, ilde siis bitkileri yetistiren
isletmelerin sayis1 giderek artmakta ve tiretim ¢esitlenmektedir. Ancak, genis
bir ticaret hacmine sahip sektorde Yalova ilinin avantajin1 yeterince
kullanamadig1 dusiiniilmektedir. Ortaya ¢ikan bu yapr 1s18inda bolgenin
sektor ihracatina yonelik sorunlari ve bunlara yonelik ¢oziim oOnerilerinin
tartisilmasi ¢aligmanin diger amaclar olarak 6zetlenebilir.

Calismay teskil eden o6rnek kitlenin genel o6zelliklerinin su sekilde
oldugu goriilmiistiir. Cinsiyet agisindan toplam oOrnek kitlenin %17.3’{inii
kadin {ireticiler olustururken, %82.7’sini erkek {ireticilerden olusturmustur.
Ureticilerin yas guruplar itibariyle dagilimi ise 15-30 yas grubu %19.2, 31-
45 yas grubu %57.7, 46-60 yas grubu %23.1 seklinde gozlenmistir.
Anakitlede 60 yas iistli Ureticiler analize dahil edilemeyecek kadar azdir.

Yalova’daki siis bitkisi tireticilerinin en fazla lise diizeyinde egitimli
olduklar1 (%55.8) ikinci olarak iiniversite mezunu olduklar1 (%32.7) tespit
edilmistir. Ayrica, bu sektorde {iiretim yapan firmalar kendi alanlarinda
tecriibeye sahip firmalardir. Ureticilerin %17.3’ii 4-6 yildir iiretim yaparken
%82.7 gibi 6nemli bir boliimii en az 7 yildir bu isi yapmaktadir. Nitekim
Yalova’daki siis bitkisi ireticileri %63.5 oraninda aile sirketi o6zelligi
tagimaktadirlar. Yalova’da iiretim yapan isletmeler, arazileri degerlendiren,
kiiciik aile isletmeleri olarak faaliyetlerini siirdiirmektedir. Uretici, esi ve
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cocuklar ile beraber serada ¢alismaktadir. Seracilik faaliyetlerinin geleneksel
yontemler ile yapiliyor olmasi, aile bityiiklerinin tecriibe ve deneyimlerinden
faydalanmayr da gerektirmektedir. Oysa siis bitkileri sektoriinde
isletmelerinin yapist 1975°lerden sonra degismeye baslamistir. Uretim,
eskiden aile bireylerine is yaratan aile tipi isletmeler iken, giiniimiizde hizla
entegre tarim isletmeleri haline doniismeye baslamistir.

iI’de, Dogu ve Giiney Dogu Anadolu Bélgelerinden sadece serada
calismak iizere go¢ etmis aileler dikkat cekmektedir. Sektorde calistirilan
elemanlarda cinsiyet agisindan onemli bir farkliik olmamakla birlikte
elemanlarin %44.2°si ilk6gretim mezunu, %35.8’i lise mezunudur. Bu
durumun, sektoriin  Onemli bir egitim diizeyi gerektirmemesinden
kaynaklandig1r dusiiniilmektedir. %14.1 oranindaki {iniversite mezunu
calisanlar ise masa basi islerde calistirilmaktadir.

Yorede faaliyet gosteren isletmelerin tiretimlerinde biiyiik Olciide
ihtisaslagma oldugu goriilmektedir. Isletmeler ya ic mekan ya dis mekan ya
da kesme cicek tretimi yapmaktadirlar. Ayni sektorde birden fazla iiretim
gerceklestirenler yaklasik %2 oraninda kalmistir. Ankete katilan isletmelerin
%55.6’s1 kesme cicek, %31.1°i dis mekan, %11.9’u i¢ mekan siis bitkileri
tiretmektedir. Kesme cicek tiretimi 6zellikle kiiciik aile isletmeleri tarafindan
tercih edilmektedir. Bunun nedenleri arasinda, kesme ¢igek tiretiminin yil
boyunca siirekli gelir getirmesini, iiretimle ilgili ¢esitli islemlerin ailedeki
kadinlar ve kiicikk ¢ocuklar tarafindan yapilmasim ve ayri bir isgiicii
gerektirmemesini siralayabiliriz. Boylece, Yalova’da kesme cicek iiretiminin
agirlikli olmast, iireticilerin de biiyiik oranda aile isletmelerinden olugmasi ile
iliskilendirilebilir. Tldeki dogal cicek sogam iireticileri ise analize dahil
edilmeyecek kadar azdir.

Ankete katilan siis bitkisi iireticilerinin %65.4’1 iiretim planlarin
sadece kendi illerinden ziyade tiim yurda yonelik yapmaktadir. %13.5’lik bir
kismu ise iiretim planimi yaparken yalniz dis piyasalar1 dikkate almaktadirlar.
Uretim planlamasinda i¢ piyasalarin daha fazla dikkate alinmasi, ilde diizenli
olarak  ihracat yapan firmalarn  sayisimin  disik  kalmasi ile
desteklenmektedir. Ankete katilanlarin yalmiz %30.8°i her yil diizenli olarak
ihracat yapmaktadir. Bu oran, siis bitkisi tiretiminde oldukga elverisli sartlara
sahip olan Yalova icin diisiik bir orandir. Thracat yapan bu az sayidaki
firmanin ihracat baglantilar1 ise cogunlukla ihracat¢i birlikleri (%37.5) daha
sonra ticari miisavirlikler (%36.5) vasitasi kurulmaktadir. Bunun disinda
firmalarin kendi imkénlar ile baglanti kurduklar1 ihracat baglantilarinin da
onemli oranlarda oldugu tespit edilmistir. Diizenli olarak ihracat yapamayan
%69.2’lik iireticinin ihracat yapmama nedenleri ise sirasiyla asagidaki
tabloda verilmistir.

Tablo 5’e gore, diizenli ihracat yapilmamasindaki en 6nemli neden
finansman yetersizligidir. Ureticilerin %50’si finansman yetersizligini birinci
neden, %20.6’s1 ise ikinci neden olarak goOstermislerdir. Bilindigi gibi,
KOBI'lerin karsilastizi en onemli sorunlardan biri kredi ve finansman
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sorunudur.”’  Finansman giicliigiic KOBI’ler igin cogu kez daha kurulus
agamasinda baslamakta ve yasamlar1 boyunca faaliyetlerini ve gelismelerini
olumsuz yonde etkilemektedir. KOBI &lgeginde iiretim yapan siis bitkisi
tireticileri i¢in de ayni durum gecerli olmus ihracat boyutuna da olumsuz etki
yaptig tespit edilmistir.

Tablo 5: Thracat Yapilmamasi Nedenleri

Siralama Thracat Yapllrpama Ortalama
Nedenleri
1 Finansman yetersizligi 2.26
2 Yabanci firma rekabeti 2.53
3 Fiyat rekabeti 3.37
4 Kalite rekabeti 4.39
5 Organizasyon 5.36
6 Yerli firma rekabeti 6.17
7 Ambalajlama 6.32
8 Pazar bilgisi 6.70
9 Uriin muhafazast 7.85
10 Tek iiriine baghlik 8.42
11 Diizensiz nakliye 8.96
12 Tek pazara baghihk 9.80

Ayn1 pazarda ileri teknoloji ile iiretim yapan yabanci firmalar ile
rekabet, Yalova’daki iireticileri dis pazarlarda zorlamakta ve rekabet, diizenli
olarak ihracat yapilmama nedenleri arasinda ilk siralarda yer almaktadir.
ihracatta ileri teknolojilerin kullanilmasi, esnek iiretim ve zamaninda
gerektigi kadar iiriin tedariki acisindan oldukca dnemli bir yere sahiptir. II’de
sektoriin teknolojik acidan zayif kalmasi, fiyatlar1 ve kaliteyi etkilemekte,
yerli iireticinin dig {ireticilerle fiyat ve kalite yoniinden rekabetini de
zorlastirmaktadir.

fhracat yapilmamasi nedenleri arasinda, isletmelerin ihracat
konusunda iyi organize olmamalar1 besinci sirada yer almaktadir. Thracat
tamamiyla isletmede organizasyon gerektirmektedir. Ancak Yalova’daki
tireticilerin bu konuda eksik kaldiklar1 goriilmektedir.

Ambalajlamadaki problemler, pazar bilgisindeki eksiklik, {iiriin
muhafazasindaki sorunlar, diizensiz nakliye, tek pazara ve tek iiriine baglilik
gibi nedenler ise son sirlarda yer almaktadir. Dogasi geregi tarimsal {iriinlerin
pazarlanmasi, bu iriinlerin depolanmasini, ambalajlanmasin1 gerektirmekte
triinin ~ kayba  ugramadan tiiketiciye  ulastirilmasi ile  birlikte
degerlendirilmesi sonucunda sektor basariya ulasabilmektedir. Pazarlamada
irtiniin kayba ugramadan tiiketiciye ulastirilmasi, aract kurumlarin makul kar
oranlarinda c¢alismasi ve iiriiniin fiyatinin en iyi sekilde belirlenmesi, iiretici
ve tiiketici gelirleri tizerinde pozitif bir etki yaratacaktir. Boylece, sektorde

2 S AY, “Tiirkiye’deki KOBI{’lerin finansman Sorunlar1”,
http://www.paradoks.org/makale/yil4_sayil/semaay41.pdf Erigim tarihi 10.07.2008
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iyi bir pazarlama sisteminin kurulmus olmast il ekonomisine dogrudan katki
saglayacaktir.

Diger taraftan, Yalova’da %30.8 oraninda her yil diizenli olarak
ihracat yapan tireticilerin ihracat yapisinin Tiirkiye siis bitkisi sektoriiniin dig
ticaret yapisi ile uyumlu oldugu goriilmiistiir. Soyle ki; il ihracatinda en
onemli pay1 kesme cicekler almaktadir. Yalova’daki kesme cigek iireticisinin
%50’sinin Avrupa’ya geri kalan kisminm ise sirasiyla fran’a, Rusya’ya ve
Tiirki Cumbhuriyetlerine ihracat yaptigi tespit edilmistir.

Tiirkiye, 6zellikle kesme ¢igek iiriinleri ag¢isindan diinyanin en biiyiik
tilketici merkezi konumunda olan ve zaten ulasimin kolay oldugu, basta
Ingiltere olmak iizere AB iilkelerine ihracat paymmi artirmali ve gelecege
yonelik politikalarini olusturmali boylece, sektérde daha fazla soz hakki
kazanmalidir. AB ile biitiinlesme siireci ihracata yonelik {iiretim igin
pazarlama kolayliklar1 getirebilir. Ancak yapisal ve ekonomik ozellikleri
itibariyle rekabet giicii zayif i¢ piyasaya yonelik iiretim yapan isletmelerin
gelebilecek ithalat kolayliklari nedeniyle zor durumda kalabilecekleri goz
ard1 edilmemelidir. Dogu Avrupa iilkelerinin ise potansiyel pazar olma
ozelliklerini siirdiirecekleri tahmin edilmekte fakat bu {ilkelere yapilan
ihracatin daha iyi organize edilmeye ihtiyaci oldugu diistiniilmektedir.

Yalova’daki dis mekan siis bitkilerinde ise, en 6nemli pazar1 %32.3
ile fran ve %30.3 ile KKTC olusturmaktadir. Diger 6nemli pazarlar ise
sirastyla Rusya (%24.3), Tirki Cumbhuriyetleri (%14) ve Avrupa iilkeleri
(9.1)’dir. D1g mekan siis bitkileri ihracat pazarinda Avrupa iilkelerinin son
sirada yer alma nedeninin tasima, depolama faaliyetlerinde standardizasyon
ve organizasyon eksikligi oldugu diisiiniilebilir. Ic mekan siis bitkilerinde ise
ihracat yapist Avrupa iilkeleri, Rusya, KKTC ve Tiirki Cumbhuriyetleri
arasinda hemen hemen esit bir seklide (%25-%33.3) dagilmaktadir.

Yalova’daki sektorde diizenli olarak ihracat oram1 az olmasina
ragmen dig pazarlara girme konusunda ¢alismalar yapilmaktadir. Anketimize
katilan iireticilerin %73.1°1 yeni pazar arayislarinda olduklarini ifade etmistir.
Bu iireticiler, dis pazarda talep olusturmak i¢in en ¢ok fuarlara katilmaktadir
(%63.2). Yalova ilinde her yil “Siis Bitkileri Thtisas Fuari” diizenlenmekte
olup sektorle ilgili yerli ve yabanci firmalar bir araya getirilerek ticari
baglantilarin  kurulmasi saglanmaktadir. %21.1 oraninda da e-ticaret
uygulamalar1 yapilmaktadir. Siis bitkileri e-ticaret uygulamasina oldukga
uygundur. E-ticaret’in talep olusturma faaliyetleri agisindan uygulanmasinin,
Yalova’da sektoriin gelecegi acisindan da onemli oldugu diistiniilmektedir.
Talep yaratma agisindan gazete ve dergi ilanlarinin kullanilma oran1 %13.1
olarak gozlenmistir.

%?26.9’1uk bir oran: teskil eden {ireticilerin yeni pazar arayiglarinda
olmama nedenleri arasinda en fazla rolii, yeni pazarlarin ihtiyacini
karsilayacak iiriin iiretilememesi oynamaktadir. Ureticilerin %42.9’u bu
nedeni birinci sirada gostermistir. Konuyla ilgili diger 6nemli nedenler
arasinda sirasiyla yeterli finansmana sahip olmama, iireticiler icin mevcut
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pazarin yeterli olmasi, yeni piyasalara giriste risk diizeyinin yiiksek olmasi ve
son olarak pazarlar hakkinda yeterli bilgiye sahip olmama yer almaktadir.

Tablo 6: Yeni Pazar Arayis1t Olmamasi Nedenleri

Yeni Pazar Arayisi
Siralama Olmamasi Ne delz,l:ri Ortalama
1 Yeterli iiriin iiretilememesi 1.64
2 Finansman eksikligi 2.44
3 Mevcut pazarla yetinme 2.54
4 Yeni piyasalardaki risk 3.33
5 Bilgi eksikligi 4.36

Ote yandan, yeni pazarlara girerken rekabette en dnemli faktoriin
teknik yapinin iyilestirilmesi ve boylece daha hizli ve biiyiikk miktarlarda
tiretim yapmanin oldugu dikkat cekmektedir. Ankete katilan firmalarin
%641 bu faktorii birinci sirada Onemli goriilmiistiir. Nitekim, rekabet
giictiniin artirilmasi hem firma diizeyinde hem de devlet diizeyinde bilim ve
teknolojiye onem verilmesi ile miimkiindiir. Bu yiizden sektoriin teknik
olarak gelistirilmesi gerekmektedir. Ancak, bu gelisime katki saglayacak
yeterli finansmana sahip olunmamasi, teknik yapidaki yetersizlik sorununun
sektoriin oncelikli sorunu olarak kalmasina sebep olmaktadir.

Ikinci olarak, iiretim ve tasimacilik alamnda standardizasyon
saglamanin gerekli oldugu tespit edilmistir (%40.8). Giintimiizde standartlar
gecmiste  hicbir zaman olmadigi kadar Onem  kazanmaktadir.
Standardizasyon, yagsam kalitesini yiikseltmekle birlikte tirtinlerin emniyetli,
can ve mal giivenligini saglayici bir sekilde tiretilmesini kolaylagtirmaktadir.
Ayrica, standartlar ticaretin uluslararasi dili olarak goriilmektedir ve
standartlar sayesinde, iiriinii veya hizmeti iiretenler ile tiiketenlerin farkli
dilleri konugmasindan bagimsiz olarak uluslararasi ticarette biiyiik miktarda
mal ve hizmet alisverise tabii olmaktadir.

Tablo 7: Yeni Pazarlarda Rekabete Etki Eden Faktorler

Yeni Pazarlarda
Siralama Rekabete Etki Eden Ortalama
Faktorler
1 Teknik yap1 1.78
2 Standardizasyon 2.88
3 Tanitim faaliyetleri 3.00
4 Pazarlama faaliyetleri 3.29
5 Uretim gesitliligi 3.62

Yeni pazarlara girerken rekabet giiciinde etkili olan diger faktorler,
sektordeki {ireticiler tarafindan sirasiyla, tamitim ve reklam faaliyetleri ile
pazarlama faaliyetlerine daha fazla agirlik vermek ve cesitli tiretim yapmak
olarak siralanmustir.
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Tablo 8: Sektor Thracatim1 Artirmaya Yonelik Yapilmasi Gerekenler

Sektor Thracatim
Siralama Artirmaya Yonelik Ortalama
Yapilmasi Gerekenler
1 Mezatlarin kurulmasi 1.98
Thracatci birligi 242
temsilciliklerinin
kurulmasi
3 Araci kurumlarin 2.51
kurulmasi
4 DTM temsilciliklerinin 2.83
kurulmasi

Sektorde tiretici firmalarn ihracatlarini artirmak i¢in Oncelikli
olarak, dig satima yonelik mezatlarin ve ihracatgr birligi temsilciliklerinin
gerekliligi on plana ¢ikmistir. Sektorde ihracati artirma yollarindan ihracat
mezatlarinin kurulmasi birinci sirada 6nemli goriilmektedir (%46.5). Ciinkii
ihracat mezatlar1 sayesinde ihracat¢i firmalar tiretim gesitliligini artirarak
performanslarina gore gelir elde edeceklerdir. Ayrica, mezatlar kuruldugu
zaman irettim kalitesine bagli olarak alici rekabeti ile fiyatti maksimum
diizeye getirmesi miimkiin olacaktir. Yeni ¢esitlerin denenmesinde ve yeni
cesitlere olan talebin arttirilmasinda mezatlarin faydasinin ¢ok biiyiik olacagi
diistiniilmektedir. Araci kurumlarin kurulmasi ve DTM Temsilciliklerinin ise
bu konuda iiclincii ve dordiincii sirada faydali uygulamalar olabilecegi
gorilmiistiir.

Tablo 9: Thracat1 Etkileyen Faktorler

Siralama v lj?tklleyen Ortalama
Faktorler
1 Kalite 4.88
2 Pazar bilgisi 4.31
3 Reklam 4.29
4 Krediler 4.27
5 Ucuz fiyat 4.12
6 Bilgili eleman 4.10
7 Mezat kurulmasi 4.06
8 Pazara yakinlik 3.92
9 Uriin cesitliligi 3.88
10 Devaliiasyon 3.33
11 Servis imkanlari 2.96

Tablo 9’da sektorde ihracati etkileyen faktorlerin onem siralamasi
goriilmektedir. Anketi cevaplayan {ireticilerin %90.4’i, ihracati etkileyen en
onemli faktoriin kalite olduguna isaret etmistir. Ikinci ve iiciincii en dnemli
faktor olarak pazar bilgisi ve reklam goriilmustiir. Daha sonra sirasiyla,
ihracat konusunda bilgili eleman ve dis pazara yakinlik “6nemli” olarak tespit
edilmis hassas bir iiriin olan siis bitkileri icin tasimaciligin 6nemi ildeki
sektor iireticileri tarafindan bir kez daha vurgulanmustir.
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Sektorde ihracatin yapilmasinda etkili faktorlerin 6nem siralamasi
kadar en fazla hangi konularda sikinti gekildigi veya eksiklikleri ile ilgili
sorudan yapilan ¢ikarimlarin da arastirmanin amaci agisindan oldukca 6nemli
oldugu diisiiniilmektedir. Tablo 10’da arastirmamn bu konu ile ilgili bulgular:
aktarilmaktadir.

Tablo 10: Thracat Konusunda Sektériin Sikintilar:

Siralama Ihracat Konusunda Ortalama
Sektoriin Sikintilar:
1 Finansman 2.31
2 Makine ve techizat 2.86
eksikligi
3 Biirokrasi 3.64
4 Pazarlama 3.84
5 Ambalaj 491
6 Uzman eleman temini 5.45
7 Nakliye 5.81
8 Depolama 5.85

fldeki sektor iireticilerinin %39.5’i finansman, %36.7’si makine
techizat eksikligini en fazla sikinti ¢ekilen konu olarak gostermistir.
Dolayisiyla, siis bitkisi tiretiminde yiiksek teknoloji kullaniminin tesviki
gerekmektedir. Kiiciikk ve orta biiyiikliikteki isletmelerimizin genelde mali
yapilar1 zayiftir. Bu durum isletmelerin yeni ve daha yiiksek teknolojiyi
gerektiren yatirmlara yonelmelerini engellemektedir. Ornegin, ihracata
yonelik giil, sezon boyu krizantem ve dis pazarda iyi talep goren 1s1kli
bitkilerden Aster, Hypericum gibi yeni tiirlerin tiretiminin yayginlagmasi igin
gerekli yatirmlar yapilamamaktadir. Oysa Israil’de devlet, yiiksek
teknolojiyi gerektiren bu yatirimlari tegvik kapsamina alarak, bir yandan tiriin
paletini genisletmekte diger yandan, katma degeri yiiksek bu iiriinlerin
iiretimini yayginlagtirmaktadir.”

Biirokrasi, pazarlama, ambalaj ve uzman eleman temini, genel
olarak ihracat sorunlarimi olusturmakta siis bitkileri sekttriinde de sorun
olmaya devam etmektedir. Diger taraftan son siralarda yer almasina ragmen
nakliye ve depolama konusu, sektoriin 6zelligi itibariyle oldukca onem arz
etmektedir. Ciinkii bitkiler ozellikle kesme ¢igekler, kisa siirede bozulma
ozelligine sahiptir. Depolanma olanaklar1 diger iiriinlere gore daha sinirhidir.
Ureticiden tiiketiciye kadar olan pazarlama kanallarinda soguk zincir
kurulmalidir. Bunun icin kesimden hemen sonra kisa zamanda sogutulan
cicekler sogutmali araglarda tasinmali ve gerekli besleme ve yiikleme
noktalarinda soguk hava depolarinda tutulmalidir. Boylece, iireticide
saglanan diisiik sicaklik tiiketiciye ulasincaya kadar korunmali, ¢ok zararl
olan sicaklik oynamalarina izin verilmemelidir. Bu durum, yiiksek kalitenin
daha uzun siire korunmasint saglayacak vazo omriinde kisalmalar1 6nleyerek
tilketici memnuniyetini ve dolayisiyla talebini artiracaktir. Soguk zincirin
kirilmamast icin tiretim yerleri ve yiikleme noktalarinda zorunlu beklemeler
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icin yeterli kapasitede soguk hava depolarinin kurulmasi ve yeterli sayida ve
kapasitede frigorifik araclarin saglanmasi gerekli goriilmektedir.

7. SONUC

Siis Bitkileri sektorii ticari anlamda 20. YY’nin baginda Onem
kazanmaya baglamig 2. Diinya Savasi’ndan sonra bir¢ok gelismis ve
gelismekte olan iilkede ticari bir faaliyet konumuna gelmistir. Ozellikle son
40 yidir siis bitkileri iiretiminde ve pazarlamasinda c¢ok hizli gelisme
yasanmaktadir. Giiniimiizde, bu sektér pek cok iilkede ekonomiye katki
saglayan etkili bir sektor olarak kabul edilmektedir.

Siis bitkileri genel bir kavram olup; kesme c¢igek, ic mekan siis
bitkileri, dis mekan siis bitkileri ve dogal cicek soganlar1 yetistiriciligi olarak
ayrilmaktadir. Kesme cicekler ve i¢ mekan siis bitkileri, diinya ticaretinde %
80’lik payla 6nemli bir grubu olusturmaktadir. Ticari anlamda bu sektoriin
1940’11 yillarda basladig1 Tiirkiye’de, toplam 20 ilde siis bitkileri iiretimi
yapilmaktadir. Tk yillarda Marmara Bolgesinde yaygin olan sektor daha
sonralart iklimsel avantajlar1 nedeniyle Akdeniz Bolgesine de kaymaya
baglamustir.

Yalova, iklim, toprak ve konum avantajlarim kullanarak siis bitkisi
iiretiminde biiyiik ilerleme gostermistir. flde, yogun olarak siis bitkisi iiretimi
yapilmakta ve sektor, yorenin baslica gecim kaynagini olusturmaktadir.
Ancak, sektorde sahip oldugu ekolojik kosullara ve iklimsel avantajlarina
ragmen yorenin mevcut potansiyelden yeterince yararlanmadigi
goriilmektedir.

Bu gelismeler dikkate alindiginda, Yalova’daki siis Dbitkisi
iiretiminin il ekonomisindeki Onemine ve ihracat sorunlarina dair
arastirmanin ~ 6nem arz ettigi  diisiiniilmiistir. Arastirmada, sektor
ihracatindaki sorunlara ¢oziim Onerileri gelistirilerek dig ticarete daha fazla
konu olmasi amaglanmustir.

Caligma’da siis bitkisi {ireticilerinin en fazla lise diizeyinde egitimli
olduklar1 (%55.8) ikinci olarak iiniversite mezunu olduklar1 (%32.7) tespit
edilmistir. Sektorde calistirilan elemanlarda ise cinsiyet agisindan 6nemli bir
farklilik olmamakla birlikte elemanlarin %44.2’si ilkdgretim mezunu,
%35.8’1 lise mezunudur. %14.1 oranindaki iiniversite mezunu c¢alisanlar ise
masa bagi islerde calistirllmaktadir. Sektorde bu acig1 karsilayacak herhangi
bir okul veya kurs bulunmadigi igin iireticiler, isyeri agma ve ise alma
siirecinde mesleki bir sertifika aramamaktadir. Boylece ¢alismada, mesleki
egitimden ge¢memis olmanin alanla ile ilgili yaraticihigi da engelledigi
diistiniilmiistiir.

Yorede faaliyet gosteren isletmelerin tiretimlerinde biiyiik Olciide
ihtisaslasma oldugu tespit edilmistir. fsletmeler, ya ic mekan ya dis mekan ya
da kesme c¢icek iiretimi yapmaktadir. Ayni sektorde birden fazla iiretim
gerceklestirenler yaklasik %?2 oranindadir. Ankete katilan isletmelerin
%55.6’s1 kesme cicek, %31.1°1 dis mekan, %11.9’u i¢ mekan siis bitkileri
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iiretmektedir. Tldeki dogal cicek sogam iireticileri ise analize dahil
edilmeyecek kadar azdir. Yalova’da %30.8 oraninda her yil diizenli olarak
ihracat yapan iireticilerin ihracat yapisinin Tiirkiye siis bitkisi sektoriintin dig
ticaret yapisi ile uyumlu oldugu ve ihracatta en 6nemli pay1 kesme ciceklerin
aldig1 goriilmiistiir.

Ankete katilanlarin yalmz %30.8°i her yil diizenli olarak ihracat
yapmaktadir. Bu oran, siis bitkisi tiretiminde oldukca elverisli sartlara sahip
olan Yalova icin diigiik bir oran olarak degerlendirilmistir. Diizenli olarak
ihracat yapamayan %69.2’lik {reticinin, ihracat yapamama nedenleri
arasinda en onemlisi finansman yetersizligidir. Ayn1 pazarda ileri teknoloji
ile iiretim yapan yabanci firmalar ile rekabet, Yalova’daki iireticileri dig
pazarlarda zorlamis ve diizenli olarak ihracat yapilmama nedenleri arasinda
ikinci sirada yer almigtir.

Diger taraftan, sektorde diizenli olarak ihracat orani az olmasina
ragmen dis pazarlara girme konusunda ¢aligmalar yapilmaktadir. Dis pazarda
talep olusturmak i¢in iireticiler en cok fuarlara katilmistir. Bunun yaninda,
talep olusturma faaliyetleri acisindan e-ticaret uygulamasinin, Yalova’da
sektoriin gelecegi agisindan 6nemli oldugu diistiniilmiistiir.

Diizenli olarak ihracat yapmayan dreticilerin yeni pazar
arayislarinda olmama nedenleri arasinda en fazla rold, iireticiler icin mevcut
pazarmn yeterli olmasi ve yeni pazarin ihtiyacim karsilayacak derecede iiriin
tiretilmemesi oynamugtir. Ciinkii yeni pazarlara girerken teknik yapinin
iyilestirilmesi ve boylece daha hizli ve bilyiik miktarlarda tiretim yapilmasi
gerekli goriilmiigtir. Daha sonra, iiretim ve tagimacilik alaninda
standardizasyon saglamanin énemli oldugu ifade edilmistir.

Sektorde iiretici firmalarin ihracati artirmalari i¢in Oncelikli olarak,
dis satima yonelik mezatlar ve ihracat¢1 birligi temsilcilikleri 6n plana
cikmistir. Pazarlamada Avrupa’nin en 6nemli kesme ¢icek pazarlama kanali
olan mezatlar ve siipermarket zincirinden Yalova’da yeterince
yararlanilmadig1 goriilmiistir. Bu durum, Yalova’da ihracata yonelik kesme
cicek sektoriiniin gelecekte iiriin gesitlendirmeye gitmek ve yeni pazarlar ile
pazarlama kanallar1 denemek zorunda kalacagini gostermistir.

Calismada, ihracati etkileyen en onemli faktoriin kalite olduguna
dikkat cekilmistir. Diger onemli faktorler olarak sirasiyla, pazar bilgisi,
reklam, ihracat konusunda bilgili eleman yer almistir. Hassas bir {iriin olan
stis bitkileri i¢in tagimaciligin 6nemi de ildeki sektor iireticileri tarafindan bir
kez daha belirtilmistir.

Sektorde ihracatin yapilmasinda etkili faktorlerin 6nem siralamasi
kadar en fazla hangi konularda sikint1 cekildigi veya eksiklikleri ile ilgili
sorudan yapilan ¢ikarimlar da 6nem arz etmektedir. En fazla sikinti cekilen
konu olarak yine finansman ve makine techizat eksikligi gosterilmistir.
Dolayistyla, siis bitkisi iiretiminde yiiksek teknoloji kullaniminin tesviki
gerekmektedir. Biirokrasi, pazarlama, ambalaj ve uzman eleman temini,
genel olarak ihracat sorunlarimi olusturmakta siis bitkileri sektoriinde de
sorun olmaya devam etmektedir. Diger taraftan son siralarda yer almasina
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ragmen nakliye ve depolama konusu, sektoriin 6zelligi itibariyle oldukca
onemlidir. Ciinkii bitkiler 6zellikle kesme cicekler, kisa siirede bozulma
ozelligine sahiptir ve depolanma olanaklar1 diger {iiriinlere gore daha

sinirhidir.
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