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OZET

Tiirkiye’nin ihracatimi artirmak amacwyla kurulmus olan Tiirk
Eximbank, bu amacla ¢ok ¢esitli ihracat kredileri vermektedir. Bu krediler,
Tiirkiye 'nin ihracatim artirmada énemli isleviere sahip KOBI'lerin ihracat
Sfinansmaninda karsilagtigr problemlerin ¢oziimiinde bir alternatif olarak
kabul edilmektedir. Bu ¢alismada, Eximbank kredilerinin ne kadar ve nigin
kullamildigini tespit etmek amaciyla Malatya Sanayi ve Ticaret Odasina
kayitli igletmeler iizerinde bir arastirma yapilmistir.

ABSTRACT

Turkish Eximbank founded for increasing Turkish export, gives
various export credits realizing its foundation aim. These credits are
accepted important alternatives for export financing problems of SMEs
which have important functions in increasing Turkish export. In this study, in
order to determine how and why Eximbank credits are used, we make a
research on the firms registered to Malatya Chamber of Industry and
Commerce.
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1. GIRIS

Giiniimiiz diinya ekonomisinde biiyiik degisimlerin oldugu
goriilmektedir. Sadece emek yogun sektorlerin degil, genel olarak sanayi
tretiminin de iletisim ve ulasim olanaklarindaki muazzam gelisme ve
maliyetinin azalmasi sayesinde gelismekte olan iilkelere kaydigi, gelismekte
olan iilkelerin sanayi {riinleri ihracatinin paymm %75’e ulastig1
goriilmektedir. Tirkiye’nin de arasinda bulundugu gelismekte olan iilkeler,
giintimiizdeki serbest ticaretin neden oldugu yogun rekabet ortaminda
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stirdiirtilebilir bir dis ticaret yapisini korumak zorundadirlar. Siirdiiriilebilir
bir dis ticaret yapisi ise giliniimiiz uluslararasi ticari sisteminde ithalatin
kisiimasindan ziyade ihracatin artirilmasiyla elde edilmektedir.'

Ihracatin arttirilmas1 biitiin diinya iilkelerinin temel hedeflerinden
biri oldugundan bu alanda yasanan yogun rekabet her gegen yil daha da
zorlagmakta ve ihracata getirilen tegvik ve destekleme sistemleri ile rekabet
bir anlamda iilkeler aras1 rekabete doniismektedir.” Gelismis iilkelerde uluslar
aras1 sirketlerin yaninda, ihracatm artirilmasinda KOBI’lerde onemli 6lgiide
kullanilmaktadir. Ulkemiz gibi gelismekte olan iilkelerde ihracati arttirmanin
kaginilmaz yolu KOBI’leri ihracat faaliyetlerinde desteklemektir.

fhracat yapan isletmeleri desteklemede kullanilan baslica yollardan
bir tanesi de ihracat tesvikleridir. Ana hatlariyla ihracatin tesviki, ihracat¢inin
ihrag edecegi malin tiretim oncesinden baslanarak iiretim, pazarlama ve nihai
titketiciye ulagma siireglerinde ¢esitli yontemlerle 6zendirilmesidir. Yapisi ve
boyutu iilkeden iilkeye degismekle birlikte genel olarak ihracat tegvikleri,
mali ve parasal tesvikler, ihracatcilarin mevcut durumlarini iyilestirmeye
yonelik diizenlemeler ve diger tesvikler (tercihli kredi kullanimi, isletme
sermayesi ve doviz saglanmasi vb gibi) bagsliklar1 altinda toplanabilir.
Tirkiye’de ihracatin artirilmasinin oniindeki engellerden biri olan finansman
yetersizligine ¢ozliim olarak, devlet tarafindan kullanilan tesvik araglarindan
bir tanesi de Eximbank kredileridir. Bu c¢alismamizda Eximbank’in
ihracatgilara verdigi krediler incelenmistir. Bu amagla, Malatya’da ihracat
yapan KOBI’ler iizerinde bir anket galismas1 yapilmustir.

2. KOBILERIN ONEMi

Kiigiik ve orta boy isletmeler gerek sayilari, gerek sanayi
tretimindeki paylar1 ve gerekse milli gelire katkilari bakimindan iilke
ekonomilerinde 6nemli bir yer tutmaktadirlar. KOBI’ler; ekonomiye
dinamizm kazandirmak, istihdam saglamak, yenilikleri ve bdlgesel
kalkinmay1 tesvik etmek gibi onemli rollere sahiptir.” KOBI’ler giiniimiizde
vazgegilemez temel ekonomik birimlerdir, ¢iinkii bu tiir kiiciik tiretim
birimleri tretim tiirti farklilasmasi sergilerler ve esnek iiretim sistemine
sahiptirler. Tamim1 genellikle galisan kisi sayisina gore yapilan KOBI’ler
ayrica iilke ekonomisinin lokomotifi olarak da kabul edilirler. Ulke
ekonomisi iginde yaratilan katma degerde, istihdamda ve ihracatta onemli bir
paya sahiptirler ve ayni zamanda sagladiklar1 ekonomik ve sosyal digsal
faydalar nedeniyle ekonomi politikalarinin da 6nemli bir unsurudur.
KOBTI’ler gelir dagilimindaki garpikliklar1 asgariye indirerek bolgeler arasi

! Ziya ALTUNYALDIZ , “fhracatta Orgiitlenme Modelleri”, Dis Ticarette Durum Dergisi,

Say1:58, Eyliil 2005, 5.20

Giiven DELICE, “KOBT’lerin Thracata Yonlendirilmesinde Finansman Destekleri : Tiirk
Eximbank Kredileri Uzerine Bir Uygulama”, I. Orta Anadolu Kongresi Tebligleri,
Nevsehir, Ekim 2001
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dengeli kalkinmay1 da saglarlar. KOBI’ler ayrica ferdi tasarruflar1 tesvik
ederek yonlendirirler.*

Bugiin yasanan kiiresellesme siirecinde KOBI’lerin énemi daha da
artmugtir. KOBI’ler az bir yatirim maliyeti ile kurulabilmekte, esnek yapilar
nedeniyle ekonomik dalgalanmalardan daha az etkilenmekte ve talepte
meydana gelen degisikliklere daha kolay uyum saglayabilmektedirler.
Bunlarm yaninda, teknolojik yeniliklere uyum saglamada biiyiik isletmelere
gore daha hizlidirlar ve biiyiik isletmelerin adeta vazgegilmez yan sanayisi
konumundadirlar.’

Ulke igerisinde ¢ok sayida bulunan ve oldukga genis bir alana
yayilmis olan KOBI’ler ekonomi politikalarinin baglica hedeflerinden biri
olan istihdami artirmada da onemli fonksiyonlara sahiptir. Ozellikle Tiirkiye
gibi gelismekte olan iilkelerde biiyiikk 6l¢iide hizli niifus artisindan
kaynaklanan igsizlik sorunu ile birlikte nitelikli isgiicii yetersizligi de
goriilmektedir. Giiniimiizde kiiresellesme egilimleri paralelinde, ¢ok uluslu
sirketler kanaliyla yayginlasan teknolojileri kullanan yerel ve yabanci biiyiik
isletmeler biyiik ol¢tide nitelikli isgiicti istemektedir. Bu yiizden gelismekte
olan iilkelerde issizlik sorununun ¢oziimii i¢in niteliksiz ve yari nitelikli
isgiiciiniin istthdami 6nem tasimaktadir. Niteliksiz ve yar1 nitelikli isgiiciiniin
istihdam edilebilecegi baslica isletmeler ise KOBI’lerdir.°

KOBI’lerin iilke ekonomisi icerisindeki ©nemini anlamak icin
gelismis iilkelerdeki duruma baktigimizda soyle bir tablo karsimiza
cikmaktadir: Toplam katma deger igerisinde KOBI’lerin sahip oldugu pay:;
Japonya’da % 52, ABD’de % 36, Almanya’da % 49, Hindistan’da % 50,
Giiney Kore’de % 35, italya’da % 53, Fransa’da % 54 ve Ingiltere’de %
25°dir.”. Toplam istihdam igerisinde KOBI’lerin pay1; Japonya’da % 81,
ABD’de % 50, Almanya’da % 64, Hindistan’da % 63, Giiney Kore’de % 62,
italya’da % 56, Fransa’da % 49 ve Ingiltere’de % 36°dir.?

KOBI’lerin toplam ihracattaki paylart ABD’de % 32, Almanya’da %
31, Japonya’da % 38, Giiney Kore’de % 20 ve Ingiltere’de % 22’dir.
KOBI’lerin toplam yatirimlar igindeki payt ABD’de % 38, Almanya’da %
44, Japonya’da % 40, Giiney Kore’de % 36 ve Ingiltere’de % 30°dur.
KOBI’lerin ekonomideki yerini tanimlamakta kullanilan bir baska o6lgiitte,
KOBTI’lerin toplam isletmeler i¢indeki oranidir. Bu oran ABD’de % 97.2,

4 A, Yilmaz GUNDUZ, “Anadolunun Kalkinmasinda Kiigiik ve Orta Buyiikliikteki

 Isletmelerin (KOBI) Rolii ve Sorunlar1”, Ekonomik Yorumlar, Say1:493, Nisan 2005, s.89

> Sakir SAKARYA, “KOBI’lerin Finansman Sorunlarinin Coziimiinde Kredi Garanti Fonu
(KGF) Uygulamasi ve Tirkiye’deki Gelismeler”, Ekonomik Yorumlar, Say1:470, Mayis
2003, 5.62

¢ Nalan GUREL, “Istihdam Agisindan KOBI’ler”, Ekonomik Yorumlar, Say1:493, Nisan
2005, 5.79

7 GUREL, s.80

8 Yavuz AKBULAK, Eser SAGAR ve Koray TAHTAKILIC, “KOBI Gergegi ve Coziim
Yollarimn Zorlugu Uzerine”, Ekonomik Yorumlar, Say1:492, Mart 2005, 5.86
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Almanya’da % 99.8, Japonya’da % 99.4, Giiney Kore’de % 97.8 ve
Ingiltere’de % 96 civarindadir.’

KOBI’lerin Tiirk ekonomisindeki yerini saptamak gerekirse,
iilkemizde tretilen yillik toplam katma degerin % 27.3’iinii KOBI’ler
tiretmektedir. KOBI’ler, Tiirkiye’de toplam istihdamm % 45.6’sin1
saglamaktadirlar. Toplam yatirimlar igerisinde KOBI’lerin payr %6.5
dolayindadir. Ulkemizde KOBI niteligindeki isletmelerin toplam isletmelere
orant ise % 98.8°dir. Tiirkiye’nin ihracati igerisindeki pay1 ise yalnizca %
8’dir. Goriildugii gibi Tirkiye’de KOBI’lerin ihracattaki paylari geligmis
iilkelere gore c¢ok diisiik diizeydedir. Bunun baglica sebeplerinden biri de
Ttrkiye’de ihracatin gelismis tilkelere gore diisiik olmasidir.

3. KOBI’LERIN iHRACAT SORUNLARI

Uretim yapilar1 tiiketiciden gelecek talebe gore esnek olan
KOBTI’lerin ihracat konusunda biiyiik potansiyelleri mevcuttur. Tiirkiye gibi
gelismekte olan iilkelerde KOBI’ler vasitasiyla yapilan ihracat zamanla
biiyiik bir artig gostermis olmasina ragmen, bu isletmeler ihracat ¢cabalarinda
halen ¢ok sayida sorunla kars1 karsiyadirlar. Ulkemizde KOBI’lerin ihracat
yaparken karsilastiklar1 sorunlari; iiriin maliyetlerinin diger {tlkelerdeki
rakiplerine gore yiiksek olmasi, yabancit miisterilere ulasamama, yabanci
pazarlar1 tanimama, yatirim ve teknolojideki yetersizlikler, kapasite darligi,
ihracat konusunda bilgi yetersizligi ve kalite diigiikliigi gibi ana basliklar
halinde belirtilebiliriz."

Bu sorunlarin yaninda KOBI’lerin ihracat yapabilmelerinin
oniindeki diger onemli bir sorunda, biirokratik islemlerin g¢oklugu ve
karmagikhigidir. Tiirkiye’de KOBI’ler muhatap olduklari biirokratik yiikiin
altinda adeta ezilmektedirler. Biirokratik yiikiin ¢oklugu ve karmasikligi
yiiziinden miitesebbis zor durumda kalmaktadir. Ayrica bu tiir faaliyetleri
takip edecek uzman personele sahip olmadiklarindan, KOBI yoneticileri bu
tir faaliyetleri bizzat kendileri takip etmek zorunda kalmaktadirlar. Bu
durumda kendileri i¢in ¢ok degerli olan zamanlarinin biiyiik bir kismini
biirokratik igleri takip etmekle harcamaktadirlar. Bu da miitesebbislerin
ihracat ve diger tesebbiis arzularmi olumsuz yonde etkilemektedir."'

Uluslar arasi ticaretin giiniimiizde ulastigi noktada, uluslar arasi
standartlara uygun olmayan mal ve hizmetlerin pazarlanabilmesi son derece
zordur. Kalitenin bu standartlar yoluyla tescili pek ¢ok tilkeye ihracat
yapabilmenin anahtar1 haline gelmistir. Ulkemizde ise KOBI’lerce iiretilen
mal ve hizmetlerin kalitesinin bu standartlara uygun olmamasi veya tescil
edilmemis olmasi bu isletmelerin ihracat alaninda o6niinti kapatmaktadir.

’  AKBULAK vd., s.86

" Osman KARAMUSTAFA, Murat CETIN, Aykut KARAKAYA ve Soner TASLAK,
“KOBT’lerin Thracat Darlig1 Nedenleri Uzerine Bir Arastirma: Samsun ili Ornegi”, 1. Orta
Anadolu Kongresi Bildirileri, Ekim 2001

"' Hasan MEMIS ve Ersan SEVER, “Avrupa Birligi'ne Uyelik Siirecinde KOBI’lerin
Degerlendirilmesi”, Ekonomik Yorumlar, Say1:442, Ocak 2001, s.74
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Ayrica KOBI’ler pazarlama islevinin énemini yeterince anlayamadiklarindan
iiriin tasarimindan satig sonrasi hizmetlere kadar genis bir alan1 kapsayan
pazarlama fonksiyonunu etkin bir sekilde yerine getirmemekte ve bu da
kaliteli iiriin ve hizmetlerin satilamamasma yol agmaktadir.'””? KOBI’lerin
diinya pazarlarina agilmasinin saglanmasi igin tiim personelin ihracat, diinya
pazarlarinin ozellikleri ve rekabet konularinda egitilmeleri sarttir. Ayrica
sirket icinde ihracat pazarlamasi yapacak personelin istihdami ve bunlarin
griin  egitiminden gecirildikten sonra bir plan dahilinde pazarlama
faaliyetlerine baslatilmasi ihracatin artirilmasini saglayacaktir.

Tiim bu sorunlarin yaninda iilkemiz gibi gelismekte olan tilkelerdeki
KOBIi’lerin en basta gelen sorunlari, ihracat yapabilmeleri igin yeterli
finansmana sahip olmamalaridir.

4. THRACAT FINANSMAN SORUNLARI

Ulkemizde ihracat yapan KOBI’lerin Karsilastigi en onemli
sorunlardan biri ihracatin finansmanina iliskindir. Uretimi organize etmek
icin gerekli finansmandan baska KOBI’ler genellikle kendi iiriinlerinin dis
piyasalarda satis1 icinde krediye gereksinim duymaktadirlar. Cogunlukla 6z
sermayeleri diisiik olan KOBI’lerin uluslar arasi pazarlara agilma durumunda
finansman gereksinimleri de artmaktadir."

En genel tanimi ile ihracatin finansmani; ihracatginin ve/veya
ihracatcinin sevkiyat yapacagr alicinin sevk Oncesi ve/veya sevk sonrasi
donemde kredi ve/veya sigorta yontemleri ile desteklenmesidir. Bu ¢ercevede
ihracat finansmani bankacilik ve sigorta mekanizmalarinin bir karigimidir.
OECD tanimina gore de, ihracatin finansmani genis anlamiyla, kredi, sigorta
ve garanti yontemleri ile ihracatgiya odeme kolayligi saglanabilmesi ve
boylelikle ihracat¢inin vadeli satislarinin desteklenmesidir."

Thracat icin ihtiya¢ duyulan finansman miktari, ihracat degeri kadar
veya ihracat degerinden az veya fazla olabilir. Uretici ihracat¢i firmalarin
tiiccar ihracatgilara kiyasla finansmana ihtiyaglari daha fazladir. Ciinkii:

- Ig ve dig piyasalar igin iretilen mallarin tipleri farklilik
arzediyorsa, dig piyasalara yonelik tretimdeki degisiklikler firmaya ek
maliyetler getirecektir.

- Mevcut bir isletme sermayesi ile sadece i¢ piyasaya yonelik belli
bir kapasite ile iiretimde bulunan bir firma, ihracat siparisini de karsilamak
istediginde ek finansmana ihtiya¢ duyacak, bir baska ifade ile artan iretim
hacmi kredi temini geregini ortaya ¢ikaracaktir.

2 AKBULAK vd., 5.88

3 MEMIS, SEVER;s.75

" DELICE, 5.284

5 Thracat Politikas1 Araglari, http:/www.dtm.gov.tr/ead/strateji/I11-5.htm, 12.02.2006
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- Ayrica, ihracatgi, iliretim maliyetinin diginda sayet nakliye, sigorta,
vergi vb. maliyetleri de yiikiimlenmekte ise finansman ihtiyact daha da
artacaktir.

Ihrag edilecek malin temini veya iiretimi ile satis bedelinin tahsili
arasindaki faaliyetlerin finansmani olarak da adlandirilan ihracatin
finansmani;

- Finansmanin vadesine gore,
- Thracatin asamasina gore (sevkiyat oncesi ve sonrast),

- Finansmanin kaynagina gore, olmak {izere ii¢ ayr1 grupta
incelemek miimkiindiir. Uygulamada genellikle temel ayrim vade esasina
gore yapilmaktadir.

Vadesine gore finansman kisa (1 -2 yil arasi), orta ( 3-5 yil arasi) ve
uzun ( 5 ve daha fazla) vadeli olmak iizere iice ayrilmaktadir. Ulkemiz gibi
para ve sermaye piyasalariin gelismekte oldugu ekonomilerde uzun ve orta
vadeli kaynak bulmak ¢ok zordur. fhracat sektoriine genellikle kisa vadeli
kaynak saglanmaktadir. Kaynagina gore finansman ise i¢ ve dis kaynaklar
olmak iizere ikiye ayrilmaktadir. KOBI’ler i¢ kaynaklari gogunlukla oto
finansman veya sermaye artirimi yoluyla elde etmektedirler.

Sevkiyat Oncesi finasmani, ihracat¢inin, mallari imal etmek veya
mallart satin almak ve sevketmek i¢in kendi 6z sermayesi disinda ihtiyag
duydugu isletme sermayesi olarak niteleyebiliriz. Bu finansman, cesitli
akreditif uygulamalar1 ve/veya bankalarin 6zel finans kuruluslarmin
ihracatciya kredi ve/veya avans vermesi seklinde yiiriitiilmektedir.'®

Sevkiyat oncesi finansmanin siiresi kredinin isteme amacina
baglidir. Thracatgi siparisin alinmasini miiteakip zaten hazir durumda olan bir
irtinii ambalajlayip sevk edecek ise finansmanin siiresi 15 ila 30 giin gibi kisa
olabilir. Ancak mallar siparise uygun olarak iiretilecekse siire, imalat siirecini
de kapsayacagi igin finansman siiresi de uzun olacaktir

Sevkiyat sonrasi finansman, ihracat¢ilarin alicilarina kredi agtiklari
zaman bankalarin devreye girerek, ihracati finanse etmesidir. Bu finansman,
ihra¢ mallarin1 yurtdisina sevk edilmesi ile mal bedellerinin tahsili arasinda
bir koprii vazifesi gérmektedir.

KOBI’lerin ihracatlarini yapabilmesi i¢in bu kadar neme sahip olan
finansman sorununu agmak i¢in basvurulan yollardan bir tanesi ticari banka
kredileridir. Fakat KOBI’ler bankalardan kredi talep ettiklerinde teminat
sorunu ile karsilasmaktadirlar. Teminat gosterilmediginde bu isletmelere
kredi agilmamaktadir. Bankalar teminat olarak gayri menkul ipotegi kabul
etmekte, isletmelerdeki makineler, ara¢ ve gerecler ise ipotek olarak kabul
edilmemektedir. KOBI’ler kendilerini gayri menkuller ile garanti altina
almak zorunda kalmakta ve boylece gelismeler icin gerekli olan disa agilma
imkanlarin1 yitirmekte, ihracat ve yatirnrm yapmak yerine gayri menkul
edinmeye yonlendirilmis olmaktadirlar. Ayrica talep edilen gayri menkul

!¢ Erkut ONURSAL, “Dis Ticaretin Finansmani”, Dis Ticaret Dergisi, Ekim 1998, 5.8
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ipotegin degeri de ¢ogu zaman verilecek olan krediden kat kat fazla
olabilmektedir."”

Ulkemizde faaliyet gosteren KOBI’lerin banka kredisi disindaki
diger finansman araglarindan  yeterince yararlanamamalar1  veya
yararlanmadiklar1 da ayr1 bir gergektir. Halbuki iilkemizde faktoring,
forfaiting, barter, kredi garanti fonu, ihracat kredisi sigortasi gibi bir ¢ok
finansal enstriiman bulunmaktadir. Ozellikle faktoring ve forfaiting gibi
modern finansman yontemleri KOBI’lerin ihracat finansman problemlerinin
¢oztimiinde ¢ok iyi birer alternatif enstriiman olarak goriilebilir. Ancak
forfaiting bilyiik miktarda sermayeye gereksinim duydugundan KOBI’ler igin
faktoring kadar uygun degildir."® Bununla birlikte, iilkemizde bu finansman
teknikleri, gelismis tilkelere nazaran fazla kullanilmamaktadir.

Ulkemiz gibi gelismekte olan iilkelerde ihracatcilarm en &nemli
problemlerinden biri de isletme sermayesi eksikligidir. isletme sermayesi
yetersizligi ¢eken bir isletme, uluslar arasi piyasalarda rekabet edebilecek
nitelik ve fiyatta iriin Uretme kapasitesine sahip olsa dahi ihracat
gerceklestiremez. Ancak, gelismekte olan {ilkelerde ticari bankalar kredi
verme konusunda genellikle gelismis iilke bankalarindan daha tutucu
olmaktadir. Ihracatcilar kredi kullanabilmek igin ticari bankalarin siki
testlerinden gegmek, garanti ve ipotek vermek zorundadirlar. Bu nedenle
gelismekte olan iilkelerde ihracat¢ilarin finansman gereksinimi ¢ogunlukla
devlet destekli ihracat kredi kuruluslar1 tarafindan saglanir.

5.IHRACATIN FINANSMANINDA EXiMBANK KREDILERI

Genel olarak gelismekte olan iilkelerdeki ihracat finansman
kuruluslari, 6zel olarak da eximbanklar, fonksiyonlar1 ve misyonlari itibariyle
ticari bankalardan 6nemli 6l¢iide farkli kurumlardir. Ticari bankalar ihracati
finanse eden kuruluslar olmakla beraber, bunlarimn asli gérevlerinin ig ticareti
finanse etmek oldugu ve ihracatin finansmani da basgh basina karmasik ve
uzmanlagmig bir mekanizmay1r gerektirdigi i¢in, bu isi istlenecek
uzmanlagmig  “ihracat  bankalar1”  veya  ihracat-ithalat  bankalar
(Eximbank’lar) kurulmugtur. Nitekim, tilkemizde de ihracatin desteklenmesi
gorevi 1987 yilinda kurulan Tiirk Eximbank tarafindan yiiriitiilmektedir. '

Tiirk Eximbank'in temel amaci; ihracatin gelistirilmesi, ihrag edilen
mal ve hizmetlerin ¢esitlendirilmesi, ihra¢ mallarina yeni pazarlar
kazandirilmasi, ihracatgilarin uluslararasi ticarette paylarinin artirilmast ve
girisimlerinde gerekli destegin saglanmasi, ihracatcilar ile yurt disinda
faaliyet gosteren miiteahhitler ve yatirimcilara uluslararasi piyasalarda
rekabet giicli ve giivence kazandirilmasi, yurt disinda yapilacak yatirimlar ile
ihracat maksadina yonelik yatirim mallar1 tiretim ve satisinin desteklenerek
tesvik edilmesidir. Tiirkiye'de ihracatin kurumsallagmis tek asli tesvik unsuru

7 MEMIS, SEVER; 5.72

% Mustafa GUNAY, “Kiigik ve Orta Boy Isletmelerin (KOBI) Finansmaninda Alternatif
Yaklagimlarin Analizi”, Ekonomik Yorumlar, Say1:496, Temmuz 2005, s.24

9" Thracat Politikas1 Araglar1, http://www.dtm.gov.tr/ead/strateji/I11-5.htm, 12.02.2006
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olan Tiirk Eximbank, bu amaca yonelik olarak ihracatgilari, ihracata yonelik
tiretim yapan imalatgilar1 ve yurt disinda faaliyet gdsteren miiteahhit ve
girisimcileri kisa, orta ve uzun vadeli nakdi ve gayri nakdi kredi, sigorta ve
garanti programlari ile desteklemektir.”

Tiirkiye’nin ihracatin1 artirmak amaciyla kurulmus olan Tiirk
Eximbank bu amaci gergeklestirmek icin ihracatgilara cesitli kredi
secenekleri sunmaktadir. Bu kredi segenekleri Kisa Vadeli hracat Kredileri,
Ozellikli Krediler, Déviz Kazandirici Hizmet Kapsamindaki Krediler ve
Islam Kalkinma Bankas1 Kaynakli Krediler olmak iizere 4 ana baslik altinda
toplanmistir. Bununla birlikte Eximbank kredi kullanicilarina kolaylik
saglamak amaciyla kredilerinde yeknesak uygulamalar benimsemistir.
Asagida bu 4 ana baglik altinda toplanan 15 kredi tiiriinden en ¢ok kullanilan
birkag tanesi kisaca tanitilacaktir.

5.1 Sevk Oncesi ihracat Kredileri

Kisa Vadeli Thracat Kredileri igerisinde % 65-67’lik paya sahip olan
Sevk Oncesi Thracat Kredileri, biitiin sektorleri kapsayan ve ihracatgilarin
imalat asamasindan baglanarak desteklenmesi amaciyla kullandirilan kisa
vadeli kredilerdir. Bu krediler ihracatci, imalat¢1 ve imalatgi-ihracatgilarin
ihracata hazirlik asamasinda finansman ihtiyaglarini karsilamak amaciyla
verilmektedir.

Bu krediler Eximbank tarafindan Tiirk menseli mallarin, serbest
dovizle, kesin olarak ihraci taahhiidii karsiliginda ihracatgilara kullandirilmak
iizere arac1 bankalara tahsis edilmektedir. Thracat¢1r vasfi, Vergi Kimlik
Numarasi ile imalatgi vasfi ise Sanayi Sicil Belgesi veya Kapasite Raporu ile
tevsik edilmesi gerekir. Kredinin alim agamalar1 asagidaki gibidir;

e Araci bankalar, uygun bulduklari firmalarin kredi bagvuru
formlarimi Tiirk Eximbank’a gonderirler.

o Tirk Eximbank kredi taleplerini degerlendirir.

e Kabul edilmesi halinde kredi, firma hesabma aktarilmak tizere
aract bankaya ddenir.

e Araci bankalar hesaplarina intikal eden kredi tutarlarini ayni giin
ilgili firma hesabina aktarirlar.

e Firmalar arac1 bankanin krediyi kullandirim tarihinde, kendilerine
6dedigini/6demedigini 5 isgiinil icinde yazili olarak teyit ederler.

Firmalarin kullanabilecegi maksimum kredi tutar1 déviz cinsinde 10
milyon ABD Dolari, Tiirk liras1 bazinda ise 6 milyon YTL’dir. Kullanilacak
kredi tutar1 FOB ihracat taahhiidiine gére belirlenmekte ve ihracat tutarinin %
100°diir. Kredinin vadesi 540 giin olup, geri ddemesi de asagidaki gibidir;

1.120 ve 180 giin vadeli kullandirilan kredilerde, kredinin anapara
ve faizi en ge¢ kredi vadesinde 6denir.

2 http://www.eximbank.gov.tr/
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2.360 giin ve 540 giin vadeli kredilerde ise 6 aylik doénemler
itibariyle anaparasi esit taksitlerle her dénem icin tahakkuk edecek faizleri ile
birlikte geri 6denir.

Krediye uygulanacak faiz oranlarina, ayrica araci bankalar doviz
cinsinde olanlarda yillik azami 0.75, TL’de ise 2 puan ilave ederek firmalara
yansitabilirler. Kredi kullanan firmalar taahhiitlerini yerine getirmezlerse
uygulanacak miieyyideler ise asagidaki gibidir;

e Geri 6deme asamasinda tespiti halinde; cari faiz oranlarindan en
yiiksek olaninin 1,2 kati tizerinden hesaplanacak faiz ile birlikte tahsil edilir.

e Taahhiit kapatma asamasinda tespiti halinde; cari faiz
oranlarindan en yiiksek olaninin 1,2 kat1 iizerinden hesaplanacak faiz tutari
ile kredi kullanici firmadan daha once tahsil edilmis bulunan faiz tutari
arasindaki fark tahsil edilir.

e Banka Sigorta Muameleleri Vergisi Tiirk Eximbank tarafindan,
Kaynak Kullanimini Destekleme Fonu ve Damga Vergisi ise araci bankalar
tarafindan tahsil edilir.”'

5.2 ihracata Hazirlik Kredileri

Ihracata Hazirhk Kredileri ihracatgilarin direkt olarak Eximbank’tan
kredi kullanmalarina imkan saglayan ve ihracata yonelik mal tireten imalatg1
ve ihracatcilarin uluslararasi piyasalarda rekabet giiclerinin artirilmasi ve
ihracat projelerinin ihracata hazirlik asamasinda desteklenmesini amaclayan
kredi tirtdir. Eximbank verdigi kredilerde yeknesakligi saglamak igin
uygulama esaslarini her kredi tiiriinde ayni tutmaya g¢alismistir. Bu yiizden
ihracata hazirlik kredisinin uygulama esaslar1 sevk o©ncesi ihracat
kredilerindeki gibidir.

Bu krediler, bir 6nceki takvim yili veya kredi basvuru tarihinden
geriye doniik 12 ayhk ihracat performansinin en az 200 bin ABD Dolar1
tutarinda olan veya ihracata yeni baslayan firmalarin ihracat taahhtdu
karsiliginda ve mallarin serbest dovizle ihra¢ edilmesi kosulu ile kullandirilir.
Firma analizini miteakip, basvurusu uygun bulunan ve kendilerine limit
tahsis edilen firmalara kredi EFT sistemi aracilig1 ile aktarilir.”*

5.3 KOBI ihracata Hazirlik Kredileri

KOBI Ihracata Hazirhk Kredilerinden imalatgy/ihracatgi, ihracata
yonelik mal iireten, imalatg1 vasfini haiz KOBI niteligindeki tiim firmalar
yararlanabilir. Burada 6nemli bir nokta ise KOBI kavramiyla Eximbank’mn
neyi ifade ettigidir. Eximbank’a gore; 1 ila 200 arasinda is¢i istihdam ettigini
SSK kayitlart ile belgeleyen, imalat sanayi alaninda faaliyette bulunan ve
arsa ve bina hari¢, mevcut sabit sermaye tutari, son takvim yili bilango net
degeri itibariyle 2 milyon ABD Dolar1 karsiligit YTL’yi asmayan firmalar
Kiigiik ve Orta Boy isletmeler (KOBI) olarak nitelendirilir.”

21 Tiirk Eximbank Sevk Oncesi Ihracat Kredileri Uygulama Esaslar1 21.03.2005 Revizyonu
2 Tirk Eximbank Ihracata Hazirlik Kredileri Uygulama Esaslar1 21.03.2005 Revizyonu
2 Arif SAHIN, ihracata Yonelik Finansman Araclar, IGEME, Ankara, 2004, 5.26
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Kredi, ihracat taahhiidii karsiliginda ve mallarin serbest dovizle ihrag
edilmesi kosulu ile kullandirilmakta olup, bunun yaninda bankanin belirledigi
bazi kosullarin da saglanmasi gerekmektedir.

YTL ve doviz cinsinden olmak iizere iki sekilde kullandirilan bu
kredilerde, FOB ihracat taahhiidiiniin % 100’ii kredilendirilmektedir. Her iki
kredinin de vadesi 540 giin olup, YTL kredinin faiz orant % 10, doviz cinsi
kredinin faiz orant ise LIBOR +1’dir. Firma analizini miiteakip, basvurusu
uygun bulunan ve kendilerine limit tahsis edilen firmalara kredi EFT sistemi
aracilig1 ile aktarilmaktadir.”*

5.4 Sevk Oncesi Reeskont Kredisi

Sevk Oncesi Reeskont Kredisi kapsaminda imalatci, ihracatg1 ve
imalatgi-ihracatg1 firmalarin, borglu olarak diizenleyecekleri ve Eximbank
nezdinde kisa vadeli teminat mektubu limiti olan bankalardan birinin avalini
tagtyan bonolar iskonto edilir.

Bu program kapsaminda vadesine 360 giin kalan bonolar iskonto
edilmektedir. USD, EURO, Ingiliz Sterlini ve Japon Yeni iizerinden islem
yapilmaktadir ve iskonto edilecek bonolar i¢in firma bazinda uygulanacak
limit 5 Milyon YTL olup, bu tutarn ilgili déviz cinsinden karsilig1 iskonto
tarihindeki TCMB doviz ahs kuru dikkate alinarak hesaplanir.”

Krediye uygulanan faiz orani, geri ddeme siirelerine gére Tablo 1’de
belirtilmistir.

Tablo 1: Sevk Oncesi Reeskont Kredisi Faiz Oranlari

Geri Odeme Siiresi Faiz Oram
(Bono Vadesi Giin)
120 Giine Kadar LIBOR + 0,25
121 - 180 Giine LIBOR + 0,75
181 - 360 Giin (Iki Taksit) LIBOR + 1,00

Kaynak : Eximbank
5.5 Ozellikli ihracat Kredisi

Program kapsaminda, Tirkiye'de yerlesik ihracata yonelik mal
gireten firmalarin Tirk Eximbank'in mevcut kredi programlar1 ¢ergevesinde
kredilendirilemeyen ancak Eximbank tarafindan uygun bulunan mal ve
hizmet projelerine orta vadeli finansman imkani saglanmaktadir.

Kredi; ihra¢ edilecek malin iiretim siireci ya da satig kosullari
nedeniyle 12 aydan uzun vadeli finansman ihtiyact bulunan firmalar ile yeni
pazarlara yeni iiriin ihraci1 gibi 6zellik arz eden ihracat projelerine destek
saglamak amaciyla, proje bazinda belirlenen kosullarla kullandirilmaktadir.
Kredi vadesi ve faiz orani proje bazinda Tiirk Eximbank’ca belirlenmektedir.
Kredilendirme orani proje bazinda Tiirk Eximbank’ca belirlenir, ancak bu

* Tiirk Eximbank KOBI Ihracata Hazirlik Kredileri Uygulama Esaslar1 21.03.2005 Revizyonu
% Turk Eximbank Sevk Oncesi Reeskont Kredisi Uygulama Esaslart 21.03.2005 Revizyonu
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oran FOB ihracat taahhiidiiniin % 80’ini asamaz. Krediye konu olan ve ihract
taahhiit edilen malin asgari % 50 yerli katki oranini ihtiva etmesi
gerekmektedir.

5.6 Doviz Kazandiric1 Hizmetler Kredisi

Doéviz Kazandirict Hizmetler Kredisi Tiirkiye’de yerlesik firmalarin
yurtdisinda gergeklestirecekleri doviz kazandirict  hizmetlere yonelik
harcamalarint ve yazilim, projelendirme, danismanlik gibi hizmetler
kapsaminda, yurtdisinda gerceklestirilecek proje niteligindeki hizmet ihracina
yonelik harcamalarini finanse etmek amaciyla uygulamaya konulmustur.
Belirtilen alanlardaki projeler Eximbank tarafindan degerlendirilerek uygun
bulunan firmalara, YTL veya doviz cinsinden azami 4 milyon ABD Dolarina
kadar kredi kullandirilmaktadir.*®

Firma limitini asmamak kaydiyla belirlenecek olan proje limiti,
sozlesme bedeli icerisindeki Tiirk mal ve hizmet tutarlari toplaminin %85’ini
asmamak kaydiyla proje bazinda Tiirk Eximbank tarafindan belirlenir.”’

5.7 islam Kalkinma Bankas1 Kaynakl Krediler

[slam Kalkinma Bankasi kaynakli krediler, Aracilik islemleri ve
Tiirk Eximbank’a Tanman Limit Kapsamindaki Islemler olmak iizere ikiye
ayrilmaktadir. islam Kalkinma Bankasi (IKB) biinyesinde yiiriitiilmekte olan
her iki program, ithalat¢rya vadeli ddeme imkani taniyan bir alict kredisi
niteligindedir. Program kapsamina Islam Konferans1 Teskilati (IKT) tiyesi
iilkelerin yani sira, yapilan son diizenlemelerle tiim iilkeler dahil edilmis
bulunmaktadir.

Bu kredilerden yararlanmak i¢in satisi kredilendirilecek malin, en az
%30 oraninda IKT iiyesi iilkelerden saglanan girdi igermesi gerekmektedir.
So6z konusu IKT iiyesi iilke girdi oranmin hesabinda herhangi bir IKT iiyesi
iilkeden temin edilen girdi de dikkate alinmaktadir. Tiirk Eximbank’a taninan
limit kapsamindaki islemler i¢in ise yerli girdi orani ihra¢ degerinin en az %
50’si olan mallar1 ihra¢ eden ihracatgilar bu krediden yararlanabilir.
Finansman oranlar1 ise birincisinde ihracat tutarinin % 100, ikincisinde ise
azami % 85’idir.

Bu kredilerde taninan vadeler ise mal gruplar1 bazinda asagida yer
alan azami vadeleri asmayacak sekilde islem bazinda Tiirk Eximbank
tarafindan belirlenmektedir.

- Tarim triinleri i¢in azami 6 ay ,

- Tiketim mallari igin azami 24 ay,

- Hammadde ve ara mallar1 i¢in azami 36 ay,

- Yatirim mallari i¢in azami 60 aydir. Ancak, istisnai olarak bazi
yatirrm mallar1 ihracatina iliskin islemlerde 120 aya kadar vade
tanmabilmektedir.

% SAHIN, 5.40
2T Tirk Eximbank Doviz Kazandiricit Hizmetler Kredisi Uygulama Esaslart 25.04.2005
Revizyonu
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Verilecek olan kredi ABD dolar1 olarak verilmekte olup aracilik
islemleri igin verilen kredilerde geri 6demesiz donem 24 aya kadar vadeli
islemlerde azami 6 ay, 24 ay1 asan islemlerde ise azami 12 aydir. Tiirk
Eximbank’a taninan limit kapsamindaki islemler igin ise geri ddemesiz
donem islem bazinda belirlenmektedir. Ayrica ithalatgi, kullanilan finansman
tutarinin IKB'ye vadesinde geri ddenecegine iliskin olarak, IKB tarafindan
kabul edilecek bir bankanin garantisini saglamak zorundadir.*®

6. EXIMBANK KREDILERIYLE ILGILI OLARAK
MALATYA’DA YAPILAN BiR ARASTIRMA

Tiirk ihracatgilarint finansal agidan desteklemek amaciyla verilen
Eximbank kredileri yillar itibariyle artarak ©nemli tutarlara ulasmistir.
Bununla birlikte, Malatya’da ihracat yapan isletmelerin bu kredilerden
yararlanma orani ¢ok diisiiktiir. Tablo 1°den de goriilecegi gibi Malatya’daki
ihracatcilarin kullandigi toplam Eximbank kredi tutarinimn, Eximbank’in
kullandirdig1 toplam kredi tutarina gore orani %]1°i bile bulmamaktadir.
Eximbank kredileri kullanim oranmin Malatya’da bu kadar diisiik seviyede
olmasi bizi bu aragtirmaya sevk etmistir.

Tablo 2: Malatya ilinde Yillar itibariyle Kullanilan Eximbank Kredi

Tutarlar1 ($)
ﬁfgiamlan 2001 2002 2003 2004 | :;’;’lfk)
Egzilhih?f:ﬁ?si 0 0 0 100,000 0
g:éﬁteilH ik 0 0 216,738 0 0
?hizlza?gf;ﬂeri 3,475,209 | 3,097,756 | 5,916,363 | 6,291,288 | 2,425,948
Malatya ili

3,475,209 | 3,097,756 | 6,133,101 | 6,391,288 | 2,425,948
Toplam Tutar1

Eximbank’in

Kullandirdig

Toplam Kredi 2,714 2,158 3,191 3,324 3,529
Tutar1 (milyon $)

Malatya Ilinin—1 000 16 | 00.14 | %0.19 | %0.19 | %0.07
Orani

Kaynak: Eximbank

6.1 Arastirmanin Amaci

Arastirmamizin amaci, Tirkiye’de ihracati artirmak amaciyla
kurulan Tiirk Eximnak’in verdigi ihracata destek kredilerinden, Malatya

% islam Kalkinma Bankas1 [hracat Finansman1 Programi1 Uygulama Esaslart
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ilindeki KOBI’lerin neden bu kadar az miktarda kullandigin1 ve Eximbank
kredilerinden yararlananlarin ise ni¢in bu kredileri kullandiklarini tespit
etmektir.

6.2 Arastirmanin Yontemi

Arastirmamiz bir anket ¢aligmasi olup, 2005 yili itibariyle Malatya
Sanayi ve Ticaret Odasma kayitli ve gesitli alanlarda faaliyet gosteren 96
KOBI iizerinde yapilmistir. Ticaret odasina kayitli 96 firma ile yiizyiize, mail
ve faks yoluyla bu anket yapilmaya calisilmis ve sonugta 26 firmadan cevap
alinabilmistir. Cevap alinan bu firmalarin sektorler itibariyle dagilimi1 Tablo
2’de gosterilmistir. Buna gore, en fazla anket ¢alismasi kuru kayisi firmalari
ile yapilmistir, ¢iinkii Malatya kayisi ihracati acisindan Tiirkiye’nin merkezi
konumundadir. Kuru kayisi ihrag¢ eden firmalarin % 37’sine, toplam da ise
kayitlt firmalarin % 27’sine ulasiimustir.

Tablo 3: Anket Yapilan Firmalarmn Sektérler itibariyle Dagilim1

Sektor MTO Kayith An.ket Yapilan Oran
Firma Sayisi Firma Sayisi

Kuru Kayisi 51 19 % 37
Tekstil 12 2 % 16
Gida 13 3 % 23
Makine 5
Ticaret 7
Plastik 3 2 % 66
Insaat/Turizm 5
TOPLAM 96 26 %27

6.3 Arastirmadan Elde Edilen Bulgular

Anket yapilan firmalara sorulan iki soru bu firmalarin kag yildir
faaliyette oldugu ve ka¢ yildir ihracat yaptiklar1 idi. Bu soruyla firmalarin
ihracat alaninda belli bir geg¢mise sahip olup olmadiklar1 aragtirilmaya
caligtlmistir. Bu sorulara verilen cevaplar Tablo 2’de diizenlenmistir, buna
gore firmalarin yaklasik % 60’1 on y1l ve daha fazladir faaliyette bulunmakta
fakat bu firmalarin biiytik bir kismi 0 ile 5 yil arasi ihracat yapmaktadir. Bu
da bize bu firmalarin ihracat agisindan fazla bir gegmise sahip olmadigini
gostermektedir. 10 y1l ve daha fazla ihracat yapan firmalarin ise % 25’dir.

Tablo 4: Anket Yapilan Firmalarin Faaliyet ve Ihracat Yih
Bakimindan Dagilimi

Siire (yil) Faaliyet Yili Ihracat Yili
Bakimindan Bakimindan
0-5 % 29 % 50
5-10 % 13 % 25
10 ve yukarisi % 58 % 25

Ankette sorulan bir diger soru, firmalarin ihracat igin ayr1 bir
boliimii olup olmadigidir. Bu soruya verilen cevaplar asagida Tablo 3’de
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gosterilmistir. Buna goére firmalarin yaklasik olarak yarisinda ayri1 bir boliim
var, yarisinda ise ayri bir boliim yoktur.

Tablo 5: Thracat igin Ayr1 Bir Bsliimii Olanlar

Say1 Oran
Evet 12 % 48
Hayir 13 % 52

Ankette bir soruda ihracat yapan firmalarin yillik ne kadar ihracat
yaptiklaridir.  Bu soruya verilen cevaplar asagida Tablo 4’de
smiflandirilmistir. Buna gore anket yapilan sirketlerin biytik bir kismi y1illik
bir milyon dolar ve daha iistii ihracat yapmaktadir. Bu oranda ihracat yapan
firmalarin, ihracat geliri acgisindan belli bir seviyeyi yakaladigini
gostermektedir.

Tablo 6: Yillik Thracat Miktarlar1

Say1 Oran
050,000 $ 1 % 4
50,000 — 100,000 $ 2 % 8
100,000 — 500,000 $ 5 % 20
500,000 — 1,000,000 $ 6 % 24
1,000,000 $ ve fazlasi 11 % 44

Anket yapilan firmalarin genel profilini ¢izmek icin sorulan sonra,
calismanin asil konusuyla ilgili sorular sorulmustur. Bu sorulardan ilki
ihracat yaparken finansal sorunlarin ne kadar etkili olunduguyla ilgili bir
sorudur. Bu soruya verilen cevaplar asagida Tablo 5’de gosterilmistir. Buna
gore firmalarin yaklasik % 60’1, yani ¢ogunlugu ihracat yaparken finansal
sorunlarin ¢ok etkili oldugunu, bu sorunun ihracatin dniinde biiyiik bir engel
oldugunu belirtmistir.

Tablo 7: Fianansal Sorunlar Ne Kadar Onemli

Derecesi Say1 Oran
HIC 2 % 8

KISMEN 8 % 33
COK 14 % 59

Anket yapilan firmalara ihracat sorununu asmak igin ticari banka
kredilerinden yararlanip yararlanmadig1 sorulmustur. ihracat yaparken ticari
banka kredilerinden yararlanilip yararlanmadig1 sorusuna verilen cevaplarin
dagilimi ise agagida Tablo 6’da gosterilmistir. Buna gore firmalarin bityiik bir
kismi, % 65’1 banka kredisinden yararlanmistir.

Tablo 8: Ticari Banka Kredisinde Yararlanma

Say1 Oran
Evet 17 % 65
Hayir 9 % 35

[hracat yaparken banka kredisi kullanmayan firmalarin, bu kredileri
ni¢in kullanmadigini anlamak i¢in sorulan soruya verilen cevaplar asagida
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Tablo 7’de gosterilmistir. Buna gore banka kredisinden yararlanmayan
firmalarin % 88’i ihracat yaparken finansal anlamda sikinti yasamadigindan
dolay1 bu kredileri kullanmadigini belirtmistir. Geriye kalan % 12 ise ticari
banka kredilerinin faiz oranlarmin yiiksek olmasindan dolay1 bu kredileri
kullanmadigini belirtmistir.

Tablo 9:Banka Kredilerinden Yararlanmama Nedenleri

Sebep Oran
Ihtiyag Duyulmamasi % 88
Faizlerin Yiiksek Olusu % 12

Ihracat yaparken karsilasilan finansal sorunlara ¢oziim i¢in banka
kredileri yaninda KOSGEB tarafindan verilen ihracat desteklerinden
yararlanip yararlanmadigimi tespit etmek i¢in bununla ilgili bir soru
sorulmugstur. Bu soruya verilen cevaplar ise Tablo 8’de gosterilmistir. Ankete
katilan firmalarin % 58 KOSGEB ihracat desteklerinden yararlanmadigini
belirtmislerdir. Bu oran ihracat yapan firmalarin finansal sorunlarinin devam
ettigini ve buna ¢oziim igin gerektigini gostermektedir. ihracat finansman
sorunlarina bir ¢6ziim olarak geriye Eximbank kredileri kalmistir. Bundan
sonraki sorular ise Eximbank kredileri ile ilgilidir.

Tablo 10: KOSGEB Kredisi Kullanma Oranlar1

Say1 Oran
Evet 11 % 42
Hayir 15 % 58

Firmalara ilk olarak Eximbank kredilerinden haberdar olup olmadigi
sorulmustur. Anket yapilan firmalarin % 65’i Eximbank kredilerinden
haberleri oldugunu soylemistir. Geriye kalan % 35’lik kisim ise bu
kredilerden haberdar olmadiklarini belirtmislerdir. Bu oran kuru kayisida
ihracat merkezi olan ve firmalarin ¢ogunlugunun yillik bir milyon dolar ve
tizeri ihracat yaptig1 bir yerde azimsanmayacak kadar yiiksektir.

Tablo 11: Eximbank Kredilerinden Haberleri Var mi1?

Say1 Oran
Evet 17 % 65
Hayir 9 % 35

Eximbank kredilerinden haberdar olan firmalara daha sonra bu
kredileri nereden duyduklariyla ilgili bir soru sorulmustur. Bu soruya verilen
cevaba gore Eximbank kredilerinden haberdar olan firmalarin % 54’1 bu
kredileri is iligkisi icinde olduklari ticari bankalardan duyduklarini
belirtmistir. Ticari bankalarin kendi kredilerini pazarlamalar1 yerine,
Eximbank kredilerini miisterilerine vermek istemeleri biraz sasirtict gelebilir.
Eximbank kredilerinin biiylik ¢ogunlugu araci bankalar vasitasiyla ihracat
yapan firmalara 6denmekte ve araci bankalara bu krediler tizerinden % 2’ye
kadar komisyon alma hakki verilmektedir. iste bu yiizden araci bankalar
ihracat yapan firmalara Eximbank kredilerini aldirmak i¢in ugrasmaktadirlar.
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Eximbank kredilerinin diger bir onemli haber kaynagi ise internettir.
Firmalarin ¢ok kii¢iik bir kismi1 kendi arastirmalar1 ve is ¢evresinden bu
krediler hakkinda haberdar olmaktadir.

Tablo 12: Eximbank Kredileri Haber Kaynagi

Kaynak Oran
Ticari Bankalar % 54
Internet % 30
Kendi Arastirmalari % 8
Is Cevresi % 8

Firmalara daha sonra c¢alismanin da ana konusunu olusturan
Eximbank kredilerinden yararlanilip yararlanilmadigi sorusu sorulmustur.
Ankete katilan firmalarin biiyiik bir kismi1 Eximbank kredilerinden haberdar
olmasina ragmen, % 77’si Eximbank kredilerinden yararlanmadigini
belirtmistir. Ankete katilan firmalarin sadece %?23’likk kismi1 Eximbank
kredisi kullanmigtir. Bu oran, biiyiik 6l¢tide finansal sikint1 ¢eken ve ihracat
tutar1 agisindan onemli bir diizeyde olan Malatya’daki KOBI’ler igin ¢ok
diistiktiir.

Tablo 13: Eximbank Kredisi Kullanim Orani

Say1 Oran
Evet 6 % 23
Hayir 20 % 77

Eximbank kredilerinden yararlanma oraninin neden bu kadar diisiik
oldugunu tespit etmek i¢in sorulan soruya verilen cevaplar ise asagida Tablo
12°de diizenlenmistir. Tablodan da goriilecegi gibi firmalarin gogunlugu bu
kredilerden haberdar olmasina ragmen, bu firmalarin biiyiik bir kismi, %
45’1, kredilerinin vadesi, faiz oranlari, kullanim sartlar1 gibi konular hakkinda
yeterli bilgiye sahip olmadigindan bu kredilerden yararlanmamistir. Ticari
banka kredilerinde oldugu gibi belli bir kesim, % 20’si, ise ihracatta finansal
sikint1 cekmedigi icin Eximbank kredilerinden yararlanmamistir. % 15’lik bir
kisim ise Eximbank kredilerinde biirokratik islemlerin fazla olmasindan
dolay1 bu kredilerden yararlanmadigini belirtmistir. Biirokratik islemlerin
¢oklugu yaninda % 10’luk bir kesim ise bu biirokratik islemlerin ¢ok uzun
siirmesinden ve béylece kredilerin ihtiya¢ zamanina yetismemesinden dolay1
Eximbank kredilerinden yararlanmadigini belirtmistir. Diger bir kisim ise bu
kredilerde teminatin ¢ok fazla istenmesinden ve kredilerin aktarildigi araci
bankalarin zorluk ¢ikarmasindan dolay1r bu kredilerden yararlanmadigini
belirtmistir.
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Tablo 14: Eximbank Kredilerinden Yararlanmama Nedenleri

Neden Oran
Bilgi Eksikligi % 45
Ihtiyag Duyulmamasi % 20
Biirokratik Islemlerin Coklugu % 15
Biirokratik Islemlerin Uzun Siirmesi % 10
Teminat Coklugu %5
Araci Bankalarin Zorluk Cikarmasi %5

Eximbank kredilerinden yararlanan firmalarin bu krediyi tercih etme
nedenleriyle ilgili sorulan soruya verilen cevaplar ise asagida Tablo 13’de
gosterilmistir. Tablodan da goriilecegi gibi bu kredilerden yararlanan
firmalarin % 34, bu kredilerin faiz oranlarinin ticari banka kredilerine gore
daha diisiik olmasindan dolay: yararlanmigtir. Bu kredilerden yararlananlarin
%?27’si Eximbank kredilerinde vadenin uzun olmasindan dolay1, % 22’si bu
kredilerin ticari banka kredilerine gore daha az teminat istemesinden dolay1,
% 17’si ise Eximbank kredilerinin ticari banka kredilerine gore daha kolay
alinmasindan dolay1 yararlandigini belirtmistir. Eximbank kredilerinin ticari
banka kredilerine gore daha kolay alinmasindan kasit biirokratik islemlerin
azlig1 degil, bu kredilerin yapilan ihracat tutari, tesis bilytkliigi, kefil gibi
sartlar bakimindan daha kolay olmasidir. Ayrica, Eximbank kredilerinden
yararlanmamanin bir sebebi olarak bazi firmalar bu kredilerde teminatin fazla
istendigini belirtmigler ama kullananlarin ise teminatin daha az istenmesinden
dolay1 kullandiklarini belirtmislerdir. Bu iki cevap celisiyor goziikse de,
teminatin fazla oldugunu belirten firmalar, kiigiik ¢apli firmalar olup bunlar
herhangi bir krediyi alabilecek kadar teminata sahip olmayan firmalardir. Bu
ylizden bu firmalar i¢in Eximbank kredilerindeki teminat miktar1 dogal
olarak fazla gelmektedir.

Tablo 15: Eximbank Kredileri Kullanim Nedenleri

Neden Oran
Diger kredilere gore kolay alinmasi % 17
Diger kredilere gére teminat azligi % 22
Diger kredilere goére vadenin uzun olmast %27
Diger kredilere gére ucuz olmasi % 34

Eximbank kredilerinden yararlanma nedenlerini, her bir maddenin
onem derecesine gore inceledigimizde Tablo 14’de gosterilen sonuglar elde
edilir. Buna gore, Eximbank kredilerinin diger kredilere gore daha kolay
almmasi firmalar igin o kadar ¢ok da 6nemli degildir. Sadece % 25’lik kisim
bunu ¢ok Onemsemektedir. Bunun nedeni ise Eximbank kredisi kullanan
firmalarin rahatlikla ticari banka kredilerinden yararlanabilmeleridir.
Eximbank kredilerinin diger kredilere gore teminat azliginin etki derecesi ise
o6nemli diizeydedir. Yaklasik % 38’i teminatin az olmasmi bu kredileri
kullanmada ¢ok etkili bir neden olarak gormektedir. Eximbank kredilerinde
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vadenin diger kredilere gore daha uzun olmasi ise firmalar i¢in bu kredileri
kullanmada biyiik olciide etkilemektedir. Tablodan da goriildiigi gibi
firmalarin yarisi, vadenin uzun olmasinin bu kredileri kullanmada ¢ok etkili
bir neden oldugunu belirtmislerdir. Son olarak ise Eximbank kredilerinin faiz
oranlarinin diger kredilere gore diisiik olmasinin 6nem derecesi 6lgiilmistiir.
Tablodan da goriilecegi gibi firmalarin % 75’1 igin bu ¢ok dnemli bir etkidir.
Ayrica, bu soruya “hi¢” cevabi veren firma olmamasit da bu kredilerin ucuz
olmasinin ne kadar énemli bir etken oldugunu gostermektedir.

Tablo 16: Kullanim Nedenlerin Etki Dereceleri

Etki Derecesi (%)
Neden Hic Kismen | Cok
Diger kredilere gore kolay alinmasi 37.5 37.5 25
Diger kredilere gore teminat azlig 25 37.5 37.5
Diger kredilere gore vadenin uzun olmast 12.5 37.5 50
Diger kredilere gore ucuz olmasi 0 25 75

Ankete katilan firmalar son olarak Tirkiye’de ihracata yeterince
destek wverilip verilmedigi sorulmustur. Verilen cevaplara bakildiginda
neredeyse ankete katilan firmalarin hepsi ihracata yeterince destek
verilmedigini konusunda uzlagmiglardir. Bu durum ise devletin Tiirkiye’deki
ihracat¢ilar igin ihracatla ilgili sorunlariyla ilgili yeni tegvik ve
diizenlemelerin yapmasi gerektigini géstermektedir.

Tablo 17: Tiirkiye’de Ihracata Yeterince Destek Veriliyor mu?

Say1 Oran
Evet 2 % 8
Hayir 24 % 92

7.SONUC

Ulke ekonomisinde onemli yer isgal eden ve nemli islevleri olan
KOBI’ler ayrica iilke ekonomisinin gelismesinde de ©nemli rol
oynamaktadir. Ekonominin gelismesi, onu ayakta tutan KOBI’lerin
gelismesine baghdir. Ulke igindeki pazar kitligindan dolay1r gelismesini
siirdiiremeyen KOBI’lerin bu sorununun giderilmesinin baslica yolu ihracat
yapmaktir. KOBI’lerin ihracat yaparken karsilagtiklar1 en énemli sorunlardan
biri de finansman sikintisidir. Ulke ihracatini artirmak amaciyla kurulmus
olan Eximbank, KOBI’lerin ihracat yapabilmesi igin basta gelen
sorunlarindan biri olan finansman sorununu ¢dzmek icin krediler
vermektedir.

Eximbank tarafindan verilen bu kredilerin ne 6lgiide kullanildigimni
tespit etmek amaciyla Malatya ilinde bir anket ¢alismasi yapilmistir. Bu
anket caligmasina gore, ihracat yapan KOBI’lerin biiyikk ¢ogunlugu
Eximbank kredileri hakkinda yeterince bilgi sahibi degildir. Tirkiye’nin
ihracatini artirmak amaciyla bu kurulan bu kurumun kredilerinden ihracat
yapan isletmelerin bilgi sahibi olmamasi, bu kurumun biiytik bir eksikligidir.
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Eger bu krediler daha ¢ok ihracatgiya duyurulursa Tiirkiye’nin ihracat
kapasitesi daha da artacaktir. Ayrica, biirokratik islemlerin fazla olmasi da,
Eximbank kredilerinin kullanilmasinda caydirici etki yapmaktadir.
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