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Abstract

We examine the effects of trade diversification in terms of both countries and products on
firm performance with a special focus on the differentials between importing and exporting activities.
We utilize a rich and recent dataset for Turkish manufacturing firms over the period 2003-2010. Our
results suggest that the more diversified are the firms in terms of products and countries the better they
perform. Diversication of importing benefit firms more than diversification of exporting. Moreover
diversification premia are much higher in terms of country extensive margins with respect to product
extensive margins.
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Oz

Bu caligmada uluslararas: ticaretteki irlin ve iilke ¢esitlenmesinin firma performansi
tizerindeki etkileri, ihracat ve ithalatin getirilerindeki farkliliklara da odaklanilarak analiz edilmektedir.
Tiirkiye imalat sanayi firmalari igin 2003-2010 donemine ait zengin ve giincel bir veri seti
kullanilmaktadir. Calismadan elde edilen sonuglara gore firmalar {iriin/iilke gesitlenmesi bakimindan
ne kadar gelismislerse o kadar iyi performans gostermektedirler. Ithalattaki cesitlenme firmalara
ihracattaki gesitlenmeye gore daha fazla yarar saglamaktadir. Bununla birlikte dis ticaretteki {ilke
cesitlenmesinin ortaya ¢tkardig1 performans primleri {iriin ¢esitlemesine gore daha yiiksektir.

Anahtar Sézciikler . Uluslararasi Ticarette Uriin ve Pazar Cesitlenmesi, Firma
Heterojenligi, Ithalat, Ihracat.

1. Giris ve Literatiir incelemesi

Firma heterojenligine iliskin yazinin bir boliimii, firmalarin dig ticarette
cesitlenmesini etkileyen faktorlere; baska bir deyisle firma performansi-dis ticarette
cesitlenme baglantis1 lizerine gelismektedir. S6z konusu yazin, ozellikle ¢ok iiriinlii
firmalara ve bu firmalarin birden fazla dis ticaret pazarinda varoluslar1 iizerine
yogunlasmaktadir. Ornegin, Bernard vd. (2010), ¢alismalarinin teorik temellerini Melitz’in
(2003) caligmasina bina etmis ve heterojen firmalarin ¢ok sayida iiriinii birden ¢ok sayida
pazara ihrag ettigi bir genel denge ¢ercevesi gelistirmislerdir. Bernard vd. batik maliyetler
lirline ve pazara 6zgii oldugundan yalnizca en iiretken firmalarin genis bir iiriin yelpazesini
cok sayida pazara satabilecegini gosterirler. Ampirik agidan bu mesele, ihracat gesitliligini
hedef pazarlarin 6zellikleri ile iligkilendirecek sekilde ¢ekim modelleri (gravity models)
cercevesinde ele alinmaktadir. (Bernard vd., 2007; Parteka & Tambieri, 2011; Arkolakis &
Muendler; 2012; Cadot vd. 2011). Ote yandan dis ticarette gesitlenmenin kapsamli bir
analizi, bu silirecin dis ticareti gerceklestiren firmalar diizeyinde ele alinmasini
gerektirmektedir. Cesitlenmenin firma performansi tizerindeki etkisini firma diizeyinde
ampirik olarak ele alan az sayida ¢aligma bulunmaktadir. ilgili aligmalarin ¢ogu dzellikle
gelismis ilkelere odaklanmig olup yalnizca firmalarin ihracat faaliyetleri iizerinde
durmaktadirlar (Muuls & Pisu, 2009; Castellani vd., 2010).

Bu ¢alisma, firmalarin hem ihracat hem de ithalat faaliyetlerini gdz Oniinde
bulundurarak; dis ticaretteki iiriin ve pazar gesitlenmesinin firma performans: {izerindeki
etkilerine odaklanmakta ve ¢esitlenme siirecinin anlasilmasina katkida bulunmaktadir.
Calisma 2003-2010 doneminde, 19+ galisani olan tiim Tirkiye imalat sanayi firmalarini®

8 figili donemde Tiirkiye imalat sanayinin GSYIH daki ortalama pay: yiizde 23.5di ve imalat sanayi Tiirkiye 'deki

genel istihdamin yiizde 13.5 'ini olugturmasina ragmen toplam ihracat hacminin yiizde 93.5 'ini olugturmaktayd.
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kapsamaktadir. Calismamiz Oncelikle, dis ticaretin biiyiimenin lokomotiflerinden biri
oldugu gelismekte olan bir ekonomiyi ele almasi agisindan* 6nem arz etmektedir. Bununla
birlikte ele aldigimiz dénem, Tiirkiye’nin dis ticarette 5nemli gelismeler kaydettigi®, sektorel
ve cografi ¢esitlenmenin yani sira ekonominin de yapisal bir doniisiim gegirdigi bir zaman
dilimini kapsamaktadir. Tiirkiye bu donemde, tekstil ve giyim odakli geleneksel ihracat
sektorlerinden makine ve metal sanayine dogru bir yapisal degisime taniklik etmistir. Ayni
donemde Avrupa Birligi (AB) ve Avrupa Serbest Ticaret birligi (EFTA) iilkelerinden Orta
Dogu ve Kuzey Afrika’daki (MENA) yeni pazarlara gegisler olmustur.

Michaely’nin (1958) ¢aligmasina kadar geriye uzanan bir yazin, dis ticarette iirtin
ve pazar gesitlenmesi ile ilgilenmistir. Imbs ve Wacziarg’in (2003) liretimde ¢esitlenme ve
yogunlagmay1 inceledigi c¢alismasi, uluslararasi ticaretle ilgilenen arastirmacilara,
¢alismanin bulgularinin dis ticaret igin dogrulugunu arastirmak igin yeni fikirler vermistir.
flgili yazindaki doniim noktas: ise, Melitz (2003) ve Bernard vd.’nin (2003) dis ticaret
modellerinde firma heterojenligine yer veren ¢igir agict ¢aligmalaridir. Bu yazin, 6zellikle
cok iiriinlii firmalara ve bu firmalarin ¢ok sayida dis ticaret pazarinda varoluslar: iizerine
yogunlagir. Buna gore, iiriine ve pazara 6zgii batik maliyetlerin varligindan dolay: yalnizca
en tiretken firmalar ¢ok sayida {iriinii ¢ok sayida pazara satabilmektedir. Mayer vd. (2011),
hedef pazardaki rekabetin firmanin ihrag ettigi tiriin gesitliligi ve tiriin karigimi tizerindeki
roliinii vurgulayan bir ¢ok-iirlinlii-firma modeli olusturmuslardir. S6z konusu g¢alisma,
ihracat pazarlarindaki yiiksek rekabetin firmalari, en iyi performans gosterdikleri {irlinler
tizerinde yogunlasmaya ittigini gostermektedir.

Teorik yazinin yani sira ampirik literatiir de firmalarin pazar ve iiriin
cesitlenmesini (iilke ve {iriin ekstansif marjinleri) incelemektedir (bkz. Mayer & Ottoviano,
2007). Bu dogrultuda, bir¢ok calismada verimlilik ile pazar ve iriin gesitliligi arasinda

Bu rakam daha sonra toplam ihracatin yiizde 80’ine kadar diistiiyse de Tiirkiye bu payla, imalat sektoriiniin
ihracat igindeki payt agisindan BRIC iilkeleri i¢inde Cin’den sonra ikinci sirada yer almaktadir. Dolayisiyla,
imalat sanayi, bu kadar biiyiik bir pay ile Tiirkiye nin ihracat performansinin belirlenmesine énemli bir rol
oynamaktadir.

Tiirkiye, GSMH 5si ile Diinya’da 16. ve Avrupa’da 6. sirada yer alan bir iist-orta-gelir tilkesi olup son on yilda,
ortalama yiizde 5’lik bir hiz ile biiyiimiistiir. Tiirkive nin GSYIH seviyesi, 2002 deki 231 milyar dolardan
2012’de 786 milyar dolar seviyesine yiikselmis; kigi basi gelir seviyesi ise 2002 deki 3,500 dolardan 2012 de
10,504 dolar seviyesine ¢ikarak ii¢ katindan fazla artmistir. Bununla birlikte ele alinan dénem boyunca dis
ticaret hacmi GSYIH 'nin ortalama yiizde 49.5 ’ini olusturmustur.

Tiirkiye 'nin toplam ticaret hacmi, 2002 °deki 88 milyar dolarlik seviyesinden 2012°de 389 milyar dolar
seviyesine yiikselmistir ve bu artg, sadece on yilda yiizde 342’lik bir artisi teskil etmektedir. Tiirkiye nin
ihracati, ayni dénem iginde ytizde 325 artmistir (36 milyardan 153 milyara). Bu rakam, ayni donemde toplam
ihracatlart ortalama yiizde 212 biiyiiven aym gelir grubundaki iilkelerin (Brezilya, Cin, Meksika ve Giiney
Afrika) ihracat performanslarina benzemektedir.
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pozitif bir iliski oldugu bulunmustur. S6z konusu g¢alismalarda, dis ticaretin hem {iriin
bazinda hem de cografi olarak gesitlenmesi yiiksek olan bir sektérdeki sinirli sayida firmanin
elinde yogunlastig1 gézlemlenmistir. Ticaretin ¢ok sayida {iriinii ¢ok sayida pazara satan az
sayida firma tarafindan gerceklestirilmesinin nedeni, ihracatgilarin ek maliyetlere maruz
kaldigina iliskin teorik goriis ile iliskilendirilebilir. Bernard vd.’nin (2007) ABD, Muuls ve
Pisu’nun (2007) Belgika, Eaton vd.’nin (2004) Fransa ve Castellani vd. nin (2010) italya
icin yaptig1 caligmalar, bu teorik ¢ergeveyi destekler niteliktedir.

Bu ¢alismada uluslararas: ticaret ve firma heterojenligine iligkin literatiire su
actlardan katkida bulunmaktayiz: Oncelikle, bilgimizin sirlar1 dahilinde ¢alismamiz
Tiirkiye i¢in dis ticarette ¢esitlenme-firma performansi iligkisini arastiran ilk ¢alismadir.
Bununla birlikte, 6zellikle az gelismis tilkeler i¢in, firmalarin ihracat ve ithalat faaliyetlerine
iliskin marjlarini ayn1 anda analiz eden ¢aligma sayist oldukg¢a sinirlidir. Bu ¢aligma, Tiirkiye
ornegi ile gelismekte olan tilkelere iliskin yazina katkida bulunmaktadir. Son olarak, analiz
yontemimiz ihracat ve ithalattaki cesitlenmenin firma performansi iizerindeki etkilerinin
karsilagtirilmasina da olanak saglamaktadir.

Calismamizin sonuglarina gore, firmalar {irin ve pazar cesitliligi bakimindan ne
kadar gelismisse, o kadar biiyiik, sermaye yogun ve iiretken olmaktadir. ithalatta ortaya
¢ikan {ilke/iiriin ¢esitlenmesi firma performansina, ihracat ¢esitlenmesine gore daha biiyiik
katkilar saglamaktadir. Diger taraftan, {irlinlerin teknolojik igerigi ve karmasikligindan
bagimsiz olarak daha gesitli firmalarin daha tiretken oldugu gézlemlenmektedir. Son olarak,
tilke/iirtin ¢esitlenmesinin getirileri sermaye mali ihrag/ithal eden firmalar i¢in titkketim mali
ihrag/ithal eden firmalara gore daha yiiksektir.

Calismanin kalan kismi su béliimlerden olusmaktadir: Ikinci kistm ampirik
analizlerde kullanilan verileri tanitmakta; firmalarin dis ticaret dinamikleri ve dis ticarete
iligkin iiriin/iilke gesitlenmesi olarak tanimladigimiz ekstansif marjinlerle ilgili tanimlayici
istatistikler sunmaktadir. Ugiincii kisim ampirik analizlerimize iliskin bulgular1 ortaya
koymaktadir. Caligma sonug béliimiiyle tamamlanmaktadir.

2. Veriler ve On Bulgular

Bu calisma, Tiirkiye Istatistik Kurumu (TUIK) tarafindan toplanan iki farkl1 veri
kaynaginin birlestirilmesiyle olusturulmus bir veri setine dayanmaktadir. Bunlardan ilki
Yillik Sanayi ve Hizmet Istatistikleri (YSHI) ikincisi ise Yillik Dis Ticaret Istatistikleri
(YTIydir. YSHI, 19’dan fazla ¢alisam olan firmalar i¢in bir tam sayim iken 20’den az
caligami olan firmalar i¢in temsil edici bir 6rneklemdir. Calismada, 20 veya daha fazla

10



Dalgig, B. & B. Fazlioglu (2015), “Dis Ticarette Uriin/Ulke Cesitliligi ve
Firma Performansi: Tiirkiye Ornegi”, Sosyoekonomi, Vol. 23(26), 7-23.

calisani® olan Tiirkiye imalat sanayi firmalarmin tiimii ele almmstir. YSHI veri setinde
firmalar, EUROSTAT in NACE Rev.1.1 ana faaliyet kodlarina gore simiflandirilmiglardir.
Veri seti, gelirler, katma deger, iscilik maliyeti ve ara girdi maliyetleri gibi bir firmanin
bilancosunda goriinen c¢esitli yapisal degiskenlerin yani sira firmanin cografi konumu,
yabanci sermaye dagilimi ve calisan sayisina iliskin bilgiler de saglamaktadir. Firmalarin
sermaye stoku serileri siirekli envanter yontemi (perpetual inventory methodology)
kullanilarak tarafimizca hesaplanmaktadir.

Ikinci veri kaynagi olan YTI, giimriik bildirimlerine dayanmaktadir. ithalat ve
ihracat akimlar;, 12 basamakli Giimriik Tarife [statistik Pozisyonu (GTIP)
simiflandirmasindaki tiim ithalat ve ihracati kapsamaktadir. Veri setinde ayrica ticaret
akimlarinin mense/pazar lilkelerine iliskin bilgiler de mevcuttur. Bahsi gecen iki veri setinin
birlestirilmesiyle olusturulmus dengelenmemis panelimiz, 2003-2010 yillar1 arasinda
toplam 38.223 firmaya ait bilgileri icermektedir. Orijinal veri setindeki firma sayis1 daha
fazla olup, veriye biiyiik dl¢iide Hall ve Mairesse’den (1995) esinlenen bir temizleme
prosediirii uygulanmustir.

Calismada, firma performansina iligkin temel degiskenlerimiz toplam faktor
verimliligi (Total Factor Productivity-TFP) ve isgiici verimliligidir (Labor Productivity-
LP). TFP, Levinsohn ve Petrin’in (2003) metodolojisi kullanilarak tarafimizca
hesaplanmaktadir. Levinsohn ve Petrin’in (2003) yar1 parametrik yaklagimi, firmalarin ara
girdi kullanimini verimlilik soklar1 igin temsili bir degisken olarak kullanilmakta ve TFP’yi
Cobb-Douglas teknolojisi altinda isgiicii ve sermayenin artik degeri olarak hesaplamaktadir.
LP ise, calisan bagina katma deger olarak tanimlanan standart isglicli verimliligidir. Firma
Olcegini veya biytkliginii 6lgmek igin, toplam satislar (SALES) ve calisan sayisi
(EMPLOYEE) kullanilmaktadir. Firmanin sermaye yogunlugu (CAPINT), sermaye
stogunun caligan sayisina orani olarak tanimlanir. Beceri yogunlugunu tayin etmek igin
calisan kisi bagina diisen tlicret kullanilmaktadir (WAGE_L).

Bu ¢alismada temel olarak iiriin/iilke ektansif marjinleri kapsaminda dis ticaretin
cesitlenmesini aragtirmaktayiz. Uriin ektansif marjinleri (NPE / NP1), bir firmanin ihrag/ithal
ettigi tiriin sayisini tanimlamaktadir’. Her bir “iiriin” ise 6 basamakli bir Harmonize Sistem
(HS) iiriin kategorisine tekabiil etmektedir. Ulke ektansif marjinleri ise (NCE / NCI), bir

20 ve daha fazla ¢alisant olan firmalar, Tiirkiye imalat sanayinin biiyiik bir béliimiinii olusturmaktadir. Ornegin,
bu firmalar 2009 yilhinda toplam iiretimin yiizde 87 sini ve istihdamin ise yiizde 75 'ini olusturmuglardir. Diger
yillarda da benzer bir durum gériilmektedir. Bununla birlikte, batik maliyetlerin varliginda ticaret faaliyeti
genelde biiyiik firmalar tarafindan gerceklestirildiginden, secimimiz yanli sonuglar yaratmamaktadir.

Ihrag edilen iiriin sayist NPE, ithal edilen iiriin sayist NPI olarak etiketlenmigtir.
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firmanin ihracat/ithalat yaptigi ilke sayisini tanimlamaktadir®. Tirkiye imalat sanayi
firmalar1 analiz donemi boyunca ortalama olarak 10 iiriinii 7 iilkeye ihra¢ ederken; 17 {irtinii
6 iilkeden ithal etmistir®. Bu rakamlar, gelismis tilkelere iligkin orneklere gore kiigiiktiir (bkz.
Muuls & Pisu, 2009; Bernard vd., 2009). Sekil 1°de, tiriin/iilke ektansif marjinlerinin yillar
icerisindeki degisimi sunulmaktadir. Sekil 1’den goriildiigi iizere Tirkiye imalat sanayi
2003 ve 2009 yillar1 arasinda, hem ithalatta hem de ihracatta {irin ve iilke cesitliligini
arttirmistir. Bahsi gecen cesitlilik artisinin, ithalat icin ihracata gore daha az oldugu
goriilmektedir.

Sekil: 1
Ihracat ve ithalatta Uriin/ Ulke Ekstansif Marjinleri (2003-2010)

18
.

75

12 14
.

65

10

T T T T T T T T T T
2002 2004 2008 2008 2010 2002 2004 2008 2008 2010

Year Year
¢ NPE + NP + NGE * NCI

Tablo 1°de, 2003 ve 2009 yillar1 arasinda firmalar, ihrag ettikleri {iriin ve iilke
sayisina gore gruplara (gesitlilik araliklarina) ayrilmakta ve belirlenen gruplar arasindaki
gecisler gosterilmektedirt. Endiistriye giris/cikislarin en fazla yasandigi grup, 1-5 iilkeye
ihracat yapan firmalarin olusturdugu gruptur. En duragan grup ise 21+ iilkeye ihracat yapan
firmalar grubudur. Benzer bir yapi, ihrag edilen tiriinlerin sayisi agisindan da mevcuttur. En
yiiksek giris ve ¢ikig orani, 1-5 tirtinii ihrag eden firmalarda meydana gelirken, giris ¢ikislarin

Ihracat yapilan iilke sayist NCE, ithalat yapilan iilke sayisi NCI olarak etiketlenmigtir.

Veri setimizde maksimum 423 farkli gesit ihracat iiriinii (HS6), ihracat yapilan maksimum 110 farkly iilke, 758

Sfarkl: gesit ithalat iiriinii (HS6) ve ithalat yapilan maksimum 64 farkli iilke mevcuttur.

10 Kriz etkisi dolayisiyla, 2010 yili bu biiyiime hesaplamalarina dahil edilmemektedir.

' Makaleyi kisa ve 6z tutmak adina ayni tablolar ithaldt i¢in sunulmamaktadir: Ancak, bu tablolar yazarlardan
istek iizerine temin edilebilir.

9
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en az yasandigi firma grubu 21 ve daha fazla {iriini ihra¢ eden firmalardir. Ayrica,
cesitlenme bakimindan iist araliklara ciktikca, iist tirlin/iilke araligina dogru hareket eden
firma yiizdesinin azaldig1 Tablo 1°den gozlemlenebilir.

Tablo: 1
Uriin ve Ulke Bazindaki Marjlarin Arahklarinda Gegis Yapan Firmalar, fhracatlar
(2003-2010)

NPE

2003 1—5 6—10 11-20 21+ Cikis Giris 2010
1-5 3955 1231 234 102 46 2010 2227 5850
6—10 1227 394 174 102 39 545 607 1861
11—20 944 207 180 196 68 373 459 1483
21+ 680 113 94 171 266 261 376 1281
Total 6806 1945 682 571 419 3189 3669 10475
NCE

2003 15 6—10 11-20 21+ Cikis Giris 2010
15 4273 1184 210 82 20 2353 2439 6288
6—10 1205 423 227 94 12 462 642 1860
11—20 889 237 221 204 a1 281 377 1361
21+ 439 76 85 228 273 93 211 966
Total 6806 1920 743 608 346 3189 3669 10475

Giincel yazin, dis ticarette yogunlagsmanin sadece firmalar arasinda degil,
tiriin/iilke ekstansif marjinlerinde de gozlemlendigini gostermistir. Ilgili literatiir, ihracatg1
firmalarin ¢ogunlugunun az sayida iilkeye ya da az sayida piyasaya satis yaptigini,
dolayisiyla her firmanin ticaret yaptig1 iilke sayisi ile bu iilkelere satis yapan firma sayist
arasinda negatif iligkinin varligini géstermislerdir (benzer bulgular i¢in bkz. Damijan vd.
2004; Muuls & Pisu, 2007; Andersson vd., 2008). Yazinda kabul géren bu olgu sadece en
iyi performans gosteren firmalarin alim-satim faaliyetlerini cesitlendirebilecegine iligkin
teorik goris ile tutarlidir.

Yazinda kabul goren bu olgular, Turkiye imalat sanayi ornegi igin de
dogrulanmaktadir. Sekil 2’de, ithalatgilarin ve ihracatgilarin tiriin/iilke ekstansif marjinleri
ve her bir marjine diigen firmalarin yiizdesi verilmistir. Goriilecegi iizere, ihracat/ithalat
yapan firma sayis1 monoton bir sekilde diismektedir. Ortalama ithal/ihrag edilmis tirtinlerin
sayisina bakildiginda da benzer bir tablo ortaya ¢ikmaktadir. Bununla birlikte NCI [0; 56]
arahginda degisirken NCE [0; 107] araliginda degismektedir. Uriin marjinlerine
bakildiginda ise durum tam tersidir. NPE’nin destegi NPI’nin destegine gore daha azdir.
NPE [0; 402] araliginda iken NPI [0; 1054] araligindadir.

13



Dalgig, B. & B. Fazlioglu (2015), “Dss Ticarette Uriin/Ulke Cesitliligi ve
Firma Performansi: Tiirkiye Ornegi”, Sosyoekonomi, Vol. 23(26), 7-23.

Sekil: 2
Sektor (Ulke) Bazinda Marjdaki ithalatcilarin (Thracatgilarin) Sayisi (2003)
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Bu analizi takiben, dis ticarette tirlin ve iilke ¢esitlenmesinin firma performans:
tizerindeki etkisini ve s6z konusu etkinin ithalat ile ihracat i¢in nasil farklilasacaginin
arastirilmasi amaciyla ¢alismanin bir sonraki agsamasinda ¢ift tarafli ticaret yapan firmalara
yogunlagmaktayiz. Analiz donemi boyunca, tiim firmalarin yaklasik ylizde 64’1 dig ticaret
yapmakta olup, ¢ift tarafli ticaret yapan firmalar %39 ile dis ticaret yapan firmalar igerisinde
en biiyiik payr olusturmaktadirlar. Diger taraftan, sadece ithalat veya sadece ihracatla
ugrasan firmalar azinliktadir (sadece ihracat yapanlarin payr %11 ve sadece ithalat
yapanlarinki ise %13’diir).

Bu asamada oncelikle, ¢ift tarafli dis ticaret yapan firmalar triin/iilke ekstansif
marjinlerine gore gruplandirmakta ve ilgili gruplarin ortalama iretkenliklerinin nasil
farklilastigin1 incelemekteyiz. Tablo 2°deki ilk grup 6’dan az mal (iilke) ile dis ticaret yapan
firmalardan olusurken, ikinci grup 6-10 mal (iilke) ile dis ticaret yapan firmalari, ti¢iincii
grup 11-20 mal (ilke) ile dis ticaret yapan firmalari ve son grup 20’den fazla mal (iilke) ile
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dis ticaret yapan firmalar: kapsamaktadir. Tablo 2, dis ticarette {iriin ve iilke ¢esitlenmesi
arttikca iiretkenlik diizeyinin de arttigini gostermektedir. Ornegin, 10 iiriinden fazla iiriin
ihrag¢ eden firmalarin TFP’si, 6’dan az iiriin ihra¢ eden firmalarinkine gore ortalama yiizde
8 oraninda daha yiiksektir. Ayrica, s6z konusu farkin ithalatta ihracata goére daha belirgin
oldugu gozlemlenmektedir.

Tablo 2 ayni1 zamanda, dis ticaret yapilan {irlin veya iilke sayisinin diigiik olmasi
durumunda (6rnegin 1-5), ihracat¢i firmalarin verimliliginin ithalat¢i firmalarinkinden daha
yiiksek oldugunu gostermektedir. Uriin veya iilke say1st arttik¢a, bu durum tersine dsnmekte
ve ithalat¢i firmalarin verimlilikleri ihracat¢ilarinkini gegmektedir. S6z konusu gozlem,
Tiirkiye i¢in ithal edilen iiriin veya ithalat yapilan iilke sayisi arttikga sabit maliyetlerin
arttigina dair hipotez ile iligkili olabilir. Bununla birlikte s6z konusu hipotez, Tiirkiye; genel
olarak daha agik ve kolay erisimli AB piyasalarina ihracat yaptigindan ihracat tarafinda daha
az gecerli olabilir. Detaylica incelendiginde, AB Tiirkiye’nin ana ithalat ortagr olmasina
ragmen Cin ve ABD gibi uzak iilkelerin de Tiirkiye’nin toplam ithalatinda géz ardi edilemez
paylar1 oldugu goriilmektedir!?. Buna ek olarak, tiikketim mali ithalatina goére daha yiiksek
batik maliyetler igeren yatirim ve ara mallar1 ithalati toplam ithalatin biiyiik bir pargasini
olusturmaktadir?s,

Tablo: 2
Cift Tarafli Di1s Ticaret Yapan Firmalarin Ektansif Marjinlere Gore Verimliligi
(2003-2010)

NPE NPI NCE NCI

TFP P TFP P TFP P TFP LP
1—5 7.62 10.04 755 9.97 7.68 10.05 7.59 10.02
6—10 7.75 10.21 7.85 10.23 7.84 10.24 8.08 10.43
11—20 7.96 10.29 8.06 10.37 7.84 10.42 8.28 10.68
20+ 8.23 10.48 8.25 10.74 8.09 10.7 8.52 11.07

122013 yilinda Tiirkiye nin ilk bes siradaki ihracat ortagi Almanya, Irak, Birlesik Krallik, Italya ve Fransa iken
Rusya, Cin, Almanya, ABD ve Italya Tiirkiye nin toplam ithalatinda en biiyiik paya sahip olan ticaret
ortaklaridir (Ekonomi Bakanligi-Ekonomik Goriiniim Raporu, 2014).

132013 yiinda yatirim ve ara mallarinin Tiirkive nin toplam ihracatindaki payi yaklagik yiizde 60 iken bu pay
ithaldtta yiizde 88 olarak gergeklesmistir (Ekonomi Bakanligi-Ekonomik Gériiniim Raporu, 2014).
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3. Ampirik Bulgular

Dig ticarette cesitliliginin firma performansina etkisinin olgiilmesinde, firma
performansi ile iliskilendirilebilecek diger faktorlerin (6rnegin sektorel ve diger firma
ozellikleri) kontrol edilmesi gerekir. Bu nedenle ¢alismanin bu asamasinda asagida belirtilen
model belirtimi tahmin edilmektedir:

vie=a 4 fraPE ¢ B2 4 g3 NCE + gAY 4 Grontrols + 2., )

LE

Burada bagimli degisken olan ¥ir firma performansim ifade etmekte olup ve
firmanin satiglari, ¢alisan sayisin iggiicii verimliligi, toplam faktér verimliligi, sermaye
yogunlugu ve caligan bagina diisen iicretin logaritmik degeri ile dlgiilmektedir. *ir
degiskeni iriin/iilke ekstansif marjinlerini belirtir (sirasiyla NPE, NPI, NCE, NCI).
Kontroller vektorii ise sirasiyla firmanin ¢alisan sayisini, iki basamakl sektor kukla
degiskenlerini, bolge'* ve yil kukla degiskenlerini igerir. Calismada, yabanci sermayenin
varhigimi belirten bir yabanci sermaye kukla degiskeni de kontrol degiskeni olarak modele
dahil edilmektedir. Her bir regresyon, analiz donemi boyunca cift tarafli dis ticaret yapan
firmalar i¢in yapilmaktadir. Bu secim, NCE, NPE, NCI ve NPI’nin sifir olmayan degerlere
sahip olmasinit saglamak, bunlar1 logaritma ile ifade etmek ve hesaplanan B katsayilarini
esneklikler olarak yorumlamak igin gereklidir. Denklem (1)’deki iriin/iilke marjinlerine
iliskin degiskenlerin oniindeki B, B2, Ps ve Pa katsayilari, performans gostergelerinin
cesitlenmeye gore esnekliklerini vermektedir. Ornegin, B3 ihracat pazar: sayisindaki yiizde
1I’lik bir artigin firma performansi iizerinde yarattig1 ylizde degisimi gostermektedir.

Siradan en kiigiik kareler (OLS), sabit etkiler (FE) ve genellestirilmis momentler
yontemi (GMM) ile yapilan regresyon sonuglari Tablo 3’te gosterilmistir. Firma
performansina iliskin her bir gosterge i¢in ilk siitunda standart OLS regresyonunun sonuglari
verilmektedir; ikinci slitunda, firma heterojenligine iliskin gozlemlenemeyen faktorleri
kontrol etmek ilizere kullanilan sabit etkiler modeli regresyon sonuglar1 yer almakta son
stitunda ise dinamik model belirtiminin sonuglar1 yer almaktadir.

Tablo 3’teki OLS sonuglari, firma biiyiikligi, sektor, yabanci sermaye, bolge ve
zaman faktorleri kontrol edildiginde dahi iiriin/pazar ¢esitlenmesi yiiksek olan firmalarin
daha biiylik, daha iiretken ve daha sermaye yogun oldugunu géstermektedir. Bununla birlikte
ithalat gesitlenmesi ile firma heterojenligi arasinda ihracata gére daha gii¢lii bir iligki

14 Bolge kukla degiskenleri, NUTS2 simiflandirmasina gove dagilmis 12 bolgeyi tammlar-.
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oldugunu da belirtmek gerekir. Baska bir deyisle ithalattaki tiriin/pazar gesitlenmesi ihracata
gore daha yiiksek cesitlenme primi yaratir. Ornegin ithalat yapilan iilke sayisindaki (NCI)
yiizde 1’lik bir artig, isgiicii verimliliginde yiizde 0.18’lik bir artisa yol agarken, ihracat
pazarlar1 sayisindaki (NCE) yiizde 1°lik bir artis, iggiicii verimliliginde yilizde 0.04’lik bir
artis ile iliskilendirilir. Tablo 3’den ayrica iilke gesitliliginin iriin gesitliligine gére daha
yiiksek performans artisina neden oldugu sonucu da ¢ikarilabilir. Bu bulgu, yeni bir dis
ticaret pazarina girmenin yeni bir {iriin ihra¢ etmekten daha yiiksek batik maliyetler
icerdigine igaret etmektedir.

Denklem (1) firmalara 6zgii ve zaman igerisinde degismeyen sabit etkilerin
modele dahil edilmesiyle de tahmin edilmistir. Firma karakteristiklerinin dis ticaret yapma
durumu ile son derece iligkili oldugu g6z 6niinde bulunduruldugunda, ¢esitlenmenin firma
performansina etkisini tespit etmek igin tahmin edilecek bir modele firmalara 6zgii sabit
etkilerin dahil edilmesi olduk¢a 6nemlidir. Dolayisiyla, firmalara 6zgii 6zellikler dis ticaret
yapma durumu ile iligkiliyse, iki model belirtiminin (OLS ve FE) katsayilar1 arasinda
farkliliklar olmast beklenen bir sonugtur. Firma heterojenligine iligskin gozlemlenemeyen
faktorlerin kontrol edilmesi katsayilarin degerini biiyiik oranda diigiirse de iilke/iiriin
cesitlenmesinin firma performansi iizerindeki etkisi halen gézlemlenebilmektedir. Ornegin
TFP’ye bakildiginda, ithal edilen iirlinlerin sayisindaki (NPI) yiizde 1’lik bir artig, OLS
tahmininde yaklasik ylizde 0.13’liik bir artis ile iliskilendirilirken FE modelinde bu deger
yiizde 0.04’e diigmektedir. Ayrica, firmalara 6zgii faktorler g6z 6niinde bulunduruldugunda,
ithalata iliskin katsayida ihracata gére daha kiigiik bir diisiis goriilmektedir. Ornegin TFP
icin, NCE’ye iliskin ¢esitlenme primi 0.143’den 0.05’e diiserken NCI’ye iligskin deger daha
az diiser — 0.167°den 0.07’ye.

Buraya kadar yapilan analizlerin, yalnizca firma performansi ve dis ticaret yapma
arasindaki korelasyona dikkat cektigine ancak herhangi bir nedensellik gdstermedigine
dikkat edilmelidir. Mevcut yazin ise igselligin (endogeneity) yaratacagi olasi problemleri
¢ozmek i¢in dinamik spesifikasyonlar kullanma konusunda yetersizdir. Dolayisiyla, OLS ve
FE regresyonlarindaki olast igsellik problemini ortadan kaldirmak igin bir saglamlik
(robustness) analizi olarak da islev gorecek dinamik bir spesifikasyon da kullanmaktayiz.
Bu nedenle, gecikmeli bagimli degiskenin ek bir agiklayic1 degisken olarak modele dahil
edildigi bir dizi regresyon yapmaktayiz. Gecikmeli bagimli degiskenin agiklayici degisken
olarak kullanilmasi, bu degiskenin birimlere (firmalara) 6zgii etkiler ile iligkili olmasi
nedeniyle yanli ve tutarsiz parametre tahminleri iiretebilir. Béyle durumlarda, igselligi
kontrol etmek i¢in kullanilacak uygun bir yontem GMM metodolojisidir (Blundell ve Bond
1998; Bond 2002). Bizim 6rnegimizdeki gibi genis 6rneklemlerde ise dinamik modelin
standart OLS tahminleri yukariya dogru yanli iken grup-i¢i tahmin edicisi asagi dogru
yanlidir (Bond 2002; Bernard & Jensen 2004). Bu dogrultuda, Arellano ve Bond (1991)
tarafindan onerilen fark GMM prosediiriinii kullanmak daha dogrudur. Tablo 3’de GMM
tahminlerinden elde edilen sonuglar sunulmaktadir. Buna gore sonuglarimiz, {irlin/pazar
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cesitlenmesinin firma performansi iizerindeki etkisinin ihracatta ithalata gére daha belirgin
oldugunu gosteren dnceki bulgularimizla tutarlidir. Ayrica, bu regresyonlardaki gecikmeli
bagimli degiskenlerin anlamli katsayisi, firmanin performansina iligkin gegmis degerlerin
mevcut durumu etkiledigini dogrulamaktadir.

) ) Tablo: 3
Uriin/Ulke Cesitlenmesi ve Firma Performansi (2003-2010)

SALES EMP
OLS FE GMM OoLS FE GMM
NPE 0.0562*** 0.0262*** 0.0281*** 0.0667*** 0.00816** 0.00691***
(0.00475) (0.00456) (0.00403) (0.00384) (0.00362) (0.00262)
NPI 0.278*** 0.101*** 0.0672*** 0.271*** 0.0784*** 0.0467***
(0.00690) (0.00594) (0.00528) (0.00542) (0.00432) (0.00343)
NCE 0.109*** 0.0821*** 0.0477*** 0.0738*** 0.0589*** 0.0268***
(0.00503) (0.00557) (0.00515) (0.00413) (0.00465) (0.00336)
NCI 0.281*** 0.125*** 0.0721*** 0.283*** 0.177%** 0.0739***
(0.00899) (0.00727) (0.00665) (0.00707) (0.00559) (0.00432)
Gozlem Sayist 52857 52857 29830 52891 52891 29860
R? 0.550 0.194 0.450 0.139
LP TFP
OoLS FE GMM OoLs FE GMM
NPE 0.109*** 0.0107* 0.0226*** 0.108*** 0.0103* 0.0189***
(0.00041) (0.00609) (0.00766) (0.00056) (0.00622) (0.00635)
NPI 0.1525*** 0.0553*** 0.0445*** 0.1363*** 0.0438*** 0.0375***
(0.0061) (0.00793) (0.01000) (0.0094) (0.00812) (0.00828)
NCE 0.1478*** 0.0315%** 0.0418*** 0.1434%*=* 0.0500%** 0.0409***
(0.0043) (0.00702) (0.00972) (0.0023) (0.00716) (0.00802)
NCI 0.1869*** 0.0794%**= 0.0508*** 0.1617*** 0.0740%** 0.0496***
(0.0079) (0.00958) (0.0126) (0.0101) (0.00978) (0.0105)
Gozlem Sayist 51192 51192 27938 50526 50526 27820
R? 0.2399 0.064 0.1956 0.026
CAPINT WAGE_L
OLS FE GMM OoLS FE GMM
NPE 0.0169*** 0.0159%** 0.0139*** 0.00206 0.00193 0.00324
(0.00565) (0.00471) (0.00340) (0.00364) (0.00244) (0.00118)
NPI 0.0180%*** 0.0174%*=* 0.0141%** 0.0301*** 0.0222%** 0.0130%***
(0.00590) (0.00695) (0.00447) (0.00438) (0.00333) (0.00418)
NCE 0.0184**= 0.0161** 0.0145%** 0.0199%** 0.0175%** 0.0163***
(0.00478) (0.00677) (0.00133) (0.00396) (0.00396) (0.00404)
NCI 0.0194** 0.0184%*= 0.0146*** 0.0209%*** 0.0198*** 0.0171%**
(0.00921) (0.00511) (0.00560) (0.00509) (0.00309) (0.00524)
Gaozlem Sayist 52113 52113 29705 52891 52891 29860
R? 0.504 0.308 0.466 0.639

Not: Tabloda regresyon katsayilart ve parantez iginde yer almig olan saglam (robust) standart hatalar
goriilmektedir. Yildiz imleri katsayilarin istatistiksel anlamhilik derecelerini gostermektedir (***: p < 1%, *%*:
p<5%; *:p<l0%). GMM spesifikasyonlarinda enstriimanlarin gegerliligi Sargan testi ile simanmgtir. Test
sonuglart enstriimanlarin gegerli oldugunu soyleyen HO hipotezini reddetmemektedir.
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Buraya kadar agiklanan bulgular, ithal edilen ara mallarindaki ¢esitlenmenin daha
¢ok firma performansi {izerinde ihracattaki cesitlenmeye gore daha biyiik bir etkisi
olabilecegine isaret etmektedir. Ithalattaki cesitlenme dogrudan iiretimde etkinlik {izerine
etki ederken, ihracat ¢esitlenmesi daha ¢ok 6l¢ek ekonomileri ile iligkilidir. Gergekten de
daha yiiksek teknolojik icerikli sermaye ve ara mallarinin kullanimi, teknolojik gelisme ve
dolayisiyla da tiretimde etkinlik artisi ile dogrudan iliskilidir (Damijan ve Kosteve, 2010).
Ayrica, yeni teknolojilere yatirim yapma karari ithalat yapma karari ile ayni anda da
alinabilir (Damijan vd., 2012). Hem ¢esitlenme priminin varligi ve bu degerin ithalatta
belirgin bir sekilde daha yiiksek olmasi sonucu, italya imalat sanayi firmalar1 i¢in Castellani
vd. (2010) ve Portekiz imalat sanayi firmalar1 igin Silva vd. (2013) tarafindan da
bulunmustur. S6z konusu ¢aligsmalar ithalata iliskin bu ¢esitlenme primini firmalarin yeni
ithalat piyasalarina girmek i¢in yiiksek sermaye yogunluklu ithal mallarinda icerilmis yeni
bilgiyi degerlendirme, 6ziimseme ve uygulama kabiliyeti ile iligkilendirmislerdir.

Calismanin bir sonraki agsamasinda, ¢esitlenme priminin ithalatta neden ihracata
gore daha yiiksek etkisi olduguna 1sik tutulmaktadir. Altomonte ve Békés (2010),
ithalatg¢ilarin dis ticaret iliskilerinde ihracatgilara gore daha fazla belirsizlik yasadiklarini 6ne
stirmektedir (6rnegin, iriiniin kalitesine iligkin olarak). S6z konusu belirsizlikler, ticareti
yapilan malin karmagsikligi (complexity-sophistication) arttikca daha da artacaktir;
dolayisiyla, batik maliyetler daha karmagik mallar i¢in daha yiiksek olacaktir. Altomonte ve
Békés galigmalarinda, ithalat yapan firmalarin ihracat yapanlara gore daha tiretken oldugunu
gostermekte ve bu durumu, ithal edilen mallarin daha karmasik olmasi ile
iliskilendirmektedir. Uriin ¢esitlenmesini ve iiriinlerin karmasikligin degerlendirmenin bir
yolu iriinleri nihai kullanimlarina gore smniflandirmaktir. Bu nedenle, ¢alismamizda
Birlesmis Milletler’in Genis Ekonomik Kategoriler (Broad Economic Categories-BEC)
Simiflandirmasi’ni kullanmakta ve dis ticareti yapilan iiriinleri tiiketim mallari, ara mallar
ve sermaye mallar1 olmak iizere ii¢c genel kategoriye ayirmaktayiz. Sermaye mallari (rnegin
makineler), diger kategorilere gore daha karmasiktir ve satig sonrast hizmet vb. gerektirebilir
(Keller & Yeaple, 2009). Uriin karmasikligin1 kontrol etmek ve cesitlenme primlerinin halen
var olup olmadigint gérmek icin, firmalar1 ii¢ grup altinda tamimlamaktayiz: sermaye mali
ticareti yapanlar; ara mal ticareti yapanlar ve tiiketim mali ticareti yapanlar. Dig ticaret
yapan bir firma i¢in, sermaye mallar1 ticaretinin®® pay1 firmanin toplam ticareti i¢erisindeki
ara ve tilketim mallarinin payindan daha yiiksekse bu firma sermaye mali ticareti yapan bir
firma olarak tanimlanmugtir. Diger kategoriler de benzer sekilde tanimlanmustir.

5 Bu noktada analizlerimizin timiiniin ¢ift tarafli ticaret yapan firmalar icin gerceklestirildigini hatirlatmakta
fayda vardir. Dolayisiyla firma ticareti firmanin hem ihracat hem de ithalat faaliyetlerini kapsamaktadir.
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Tablo 4’de bahsi gegen firma kategorileri i¢in yapilmis GMM regresyon sonuglar
sunulmaktadir. Dikkat edilirse burada sadece firma verimlikleri bir performans gostergesi
olarak ele alinmistir. Oncelikle, her bir grup igin bakildiginda, iilke/iiriin cesitlenmesi
arttikca firma verimliliginin arttig1, diger bir deyisle g¢esitlilik primlerini gosteren
katsayilarin pozitif ve anlamli oldugu gériilmektedir. Tkinci olarak regresyon sonuglari, hem
ihracat hem de ithalat bakimindan iilke/iiriin marjinlerine iligkin ¢esitlenme primlerinde
sermaye mallarindan tiiketim mallarina dogru bir siralamaya isaret etmektedir. En yiiksek
cesitlenme primi sermaye mali ticareti yapan firmalar i¢in gozlenirken en diisiik primler
agirlikli olarak tiiketim mali ticareti yapan firmalar igin gdzlenmektedir. Ornegin, ihracatta
pazar ¢esitlenmesi ve toplam faktor verimliligi ele alindiginda; gesitlenme primleri Sermaye,
ara ve tikketim mallar1 igin sirastyla 0.0685, 0.0539 ve 0.0269’dur. Ulke ve iiriin
marjinlerindeki ¢esitlenme, gerek sermaye gerekse ara mallar1 igin ithalatta ihracattan daha
biiyiik ¢esitlenme primleri ortaya ¢ikarir. Ote yandan sonuglarimiz, agirhikli olarak tiiketim
mali ticareti yapan firmalara bakildiginda; ¢esitlenme primlerinin ihracatta ithalata gore
daha yiiksek oldugu farkl bir tablo ortaya koymaktadir.

Tablo: 4
BEC’e Gore Firma Gruplari ve Cesitlenme Primleri (2003-2010)

LP TFP
Sermaye mali  Aramali  Tiketimmali  Sermaye mali  Aramali  Tiketim mali

NPE 0.0239*** 0.0157* 0.0108* 0.0297*** 0.0134* 0.0109

(0.0021) (0.00925) (0.0064) (0.0019) (0.00811) (0.0120)
NPI 0.0453*** 0.0447*** 0.0371** 0.0383*** 0.0373*** 0.0360**

(0.0029) (0.0127) (0.0157) (0.0025) (0.0111) (0.0145)
NCE 0.0624*** 0.0468*** 0.0303* 0.0685*** 0.0539*** 0.0269*

(0.0182) (0.0119) (0.0157) (0.0160) (0.0104) (0.0144)
NCI 0.0676*** 0.0655*** 0.0379* 0.0713*** 0.0548** 0.0209

(0.0102) (0.0158) (0.0198) (0.0132) (0.0139) (0.0183)
Gozlem sayist 3404 15517 8893 3394 15460 8844

Not: Tabloda regresyon katsayilart ve parantez iginde yer almis olan saglam (robust) standart hatalar
goriilmektedir. Yildiz imleri katsayilarin istatistiki anlamlilik derecelerini gostermektedir (***: p < 1%, **: p<5%;
*:p<l0%). GMM spesifikasyonlarinda enstriimanlarin gegerliligi Sargan testi ile sinanmistir. Test sonuglari
enstriimanlarin gegerli oldugunu soéyleyen HO hipotezini reddetmemektedir.

Uriin karmasikligin1 kontrol edebilmek i¢in BEC simflandirmasina alternatif
olarak, OECD’nin (2011) teknoloji smiflandirmasi da kullanilmigtir. Buna gore firmalar
faaliyet gosterdikleri sektorlere gore diisiik teknolojili, orta teknolojili ve yiiksek teknolojili
firmalar olarak smiflandirilmistir. Tablo 5°de ilgili firma Orneklemlerine ait GMM
regresyonlar1 goriilmektedir. Ornek biiyiikliiklerinden hareketle, Tiirkiye imalat sanayi
firmalarmin biiyiik bir kisminin diisiik teknolojili olarak siniflandirilan sektdrlerde
yogunlastig1 sdylenebilir. Dig ticarette {ilke/iiriin ¢esitlenmesinin firma verimliligi {izerine
etkisi, tiim gruplar i¢in pozitif ve istatistiksel olarak anlamlidir. Bu durum, teknoloji diizeyi
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ne olursa olsun gesitlenmesi daha fazla olan firmalarin daha iyi performans gosterdigine
isaret etmektedir. Onceki bulgularimiza ek olarak, cesitlenmenin etkisi, yiiksek teknolojili
olarak tanimlanan sektorlerde faaliyet gosteren firmalarda diisiik/orta teknolojili sektorlerde
faaliyet gosterenlere gore daha belirgindir. Ayrica yukaridaki bulgularimizla paralel bigimde
iilke marjinlerindeki gesitlenme ve iiriin marjinlerindeki cesitlenmeye gore; ithalattaki
cesitlenme ise ihracattaki ¢esitlenmeye gore daha etkilidir.

Tablo: 5
OECD Sektor Siiflamasina Gore Firma Gruplari ve Cesitlenme Primleri

LP TFP

Diisiik Orta Yiiksek Dusiik Orta Yiiksek

Teknoloji Teknoloji Teknoloji Teknoloji Teknoloji Teknoloji

NPE 0.00964 0.0280** 0.0391** 0.00985 0.0216* 0.0323**
(0.0104) (0.0115) (0.0161) (0.00932) (0.0124) (0.0131)

NPI 0.0410** 0.0438** 0.0501** 0.0355*** 0.0293* 0.0548***
(0.0232) (0.0181) (0.0217) (0.0108) (0.0166) (0.0176)

NCE 0.0362*** 0.0465** 0.0517** 0.0293** 0.0583*** 0.0644***
(0.0127) (0.0186) (0.0214) (0.0113) (0.0170) (0.0173)

NCI 0.0424** 0.0474** 0.0650** 0.0304** 0.0606** 0.0657***
(0.0168) (0.0228) (0.0269) (0.0151) (0.0210) (0.0218)

Gozlem Sayisi 13248 6677 8013 13166 6665 7989

Not: Tabloda regresyon katsayilart ve parantez iginde yer almis olan saglam (robust) standart hatalar
goriilmektedir. Yildiz imleri katsayilarin istatistiki anlamlilik derecelerini gostermektedir (***: p < 1%;**: p<5%;
*:p<l0%). GMM spesifikasyonlarinda enstriimanlarin gegerliligi Sargan testi ile sinanmistir. Test sonuglar:
enstriimanlarin gegerli oldugunu soyleyen HO hipotezini reddetmemektedir.

4. Sonu¢

Bu ¢alisma, firmalarin hem ihracat hem de ithalat faaliyetlerini géz Oniinde
bulundurarak; dis ticaretteki iriin ve pazar gesitlenmesinin firma performansi {izerindeki
etkilerine odaklanmaktadir. Caligma 2003-2010 déneminde, 19+ ¢alisan1 olan tim Tiirkiye
imalat sanayi firmalarmi kapsamaktadir. Calismanin sonuglar1 gére, firmalar uluslararasi
ticarette gerek iilke gerekse iriin gesitliligi bakimindan ne kadar gelismislerse, o kadar
biiyiik, 0 kadar sermaye yogun ve 0 kadar iiretken olmaktadirlar. Bununla birlikte dis
ticaretteki lilke gesitlenmesinin ortaya gikardigi performans primleri {iriin ¢esitlemesine gore
daima daha yiiksektir. Ote yandan ithalatta ortaya ¢ikan iilke/iiriin gesitlenmesi firma
performansina ihracat cesitlenmesine gore daha biiyiik katkilar saglamaktadir. Ulke/iiriin
¢esitlenmesinin getirileri sermaye mali ihrag/ithal eden firmalar i¢in tiiketim mal1 ihrag/ithal
eden firmalara gore daha yiiksektir. Son olarak gesitlenmenin etkisi, yiiksek teknolojili
olarak tanimlanan sektorlerde faaliyet gosteren firmalarda diistik/orta teknolojili sektorlerde
faaliyet gosteren firmalara gore daha belirgindir.
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