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NEOKLASIK IKTISAT MODELININ FiRMA
KURAMI UZERINE DEGERLENDIRME VE ELESTIRMELER*

TUNCER BULUTAY

Bu yazimizda neoklasik iktisat modelinin firma kuramini ele ah-
yoruz. Yazimiz1 iki bélim seklinde sunuyoruz. 11k bdliimde neoklasik
modelin 6ziinti agikliyor ve bu modelin firma konusunda, iktisat ya-
sami icin temel ongoriilerini belirtiyoruz. Ikinci béliime bugiiniin ik-
tisat yasaminda (ozellikle biiyiik) firmanin belirgin 6zelliklerini agik-
hiyarak bagliyoruz. Sonra neoklasik modelin dngoriilerini degerlendir-
meye geciyor, li¢ temel Ongoriiyii teker teker ele alarak inceliyoruz.
Sonu¢ kismuyla yazimizi tamamliyoruz. '

1. TEMEL NEOKLASIK MODEL

Insanlar olaylara belirli diigiince ve duygular agisindan bakarlar.
Bu diiglince ve duygular kisinin yeteneklerine, aile ¢evresine, gérdtigi
egitime, ruhsal egilimlerine, ahlak yargilarina, milliyetine, dinine ve
diger bir¢ok etkene bagli olarak olusur. Her olay bu etkenlere gore
olusmus diinya gorislerine gore degerlendirilir. Diinya goriiglerinin
farklilif1 nedeniyle ayni olay farkli iki kimse ya da topluluga tama-
men farkl goriinebilir, Bu farklihk yalmzeca toplumsal olaylar i¢in 86z
konusu degildir, dogadaki olaylarda da ayni durum vardir.

Bu ozellikler yalmzea giinlilk yasama ozgii de degillerdir. Bilim
alani i¢in de ayni durum soz konusudur. Bilimde de olaylarin kesin
ve degismez niteliklerinden, her bilimciye gore kesinlikle ayni olma
6zelliklerinden, diinya goérislerinden (kuramlardan) mutlak bagim-
sizliklarindan soz edilemez. Yani bilim alaninda da her olay, her goz-
lem kismen biitiin bilim adamlari i¢in aymidir ama kismen de bilim
adaminin diinya goriisiine gére degisir.

(*) Bu yaziy1 okuyarak degerli elestiri ve gorislerinden yararlanmama olanak
saghyan Yilmaz Akyaz ve Ercan Uygur'a tesekkir ederim.
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Diinya goriislinii kuramla eg anlamda aldifimiz i¢in, yukarda agik-
lananlar olaylarin belli dlgiilerde kuramlara bagh olduklar goriisi
geklinde 6zetlenebilirler. Son yillarda bilimsel yontem tartigmalarinda
Hanson, Kuhn, Feyerabend gibi yazarlarca gelistirilmig yaklagimin
oziiniin bu oldugu soylenebilir. Bizim de katildigimiz bu yaklagima go-
re, gozlemlerin mutlak tarafsizhgl, bilim adamlarinin mutlak objek-
tifligi, olaylarin mutlak egemenligi gorlsii gecerliligini genis Olglide
yitirmektedir. Olaylarin kuramlara bagl olduklar goriisii doga bilim-
lerinde, bunlarin en gelismisi sayilan fizikte de gegerlidir kanisindayiz.
Boyle olmasina karsin biz bu yazida yalmzea iktisat kuramu iizerinde
durmakla yetinecegiz. :

Neoklasik iktisat okuluna baglh iktisatc¢ilar, yukarda ag¢iklamaya
caligtifimiz kuralin bir sonucu olarak iktisata belirli bir kuramsal ger-
ceveden bakarlar, Kanimizca geleneksel iktisat yaklagim agisindan bir
uzant: olmaktan 6teye gecememis, bu kuramin 6ziinde énemli bir yer
tutmamis olan monopol, monopolcii rekabet, oligopol gibi gelistirme-
ler bir tarafa birakilinca, neoklasik iktisat modelinin kuramsal cerge-
vesi asagidaki gekilde 6zetlenebilir.

Neoklasik iktisat modelinin (NIM’nin) t¢ temel 6gesi vardir ;. Tii-
ketici, tiretici, pazar ya da piyasa.(*) Tiiketici kendi tercihlerine daya-
narak, biitce olanaklan i¢inde doyumunu ya da faydasini, lretici tek-
nik iiretim olanaklari1 i¢inde karmi eng¢oklagtirir. Tiiketim alanindan
kaynaklanan mal istemi, iiretim kesiminden, gelen mal sunumu piya-
sada fiyat aracilifiyla dengeye gelir. Girdi piyasasinda da kosut bir
mekanizma séz konusudur. Yalnizca sunucu ve istemci yer degistir-
migtir. Tiketici girdi sunucusudur, iretici girdi istemcisidir.

Gorildigi gibi biitiin iktisat yagsami ¢ 6geye indirilmigtir. Boy-
lece ¢ok Onemli bir basitlik saglanmistir. Ama daha da basitlegtirme-
ye olanak vardir. Ciinki matematikten, tiirevsel hesaptan yararlanma
yoluna gidildiginde goriilmektedir ki tiiketicinin fayda engoklagtirma-
s1 ile iireticinin Kar enc¢oklagtirmasi ozlerinde ayni niteligi tasirlar.
Herikisinde de eniyilestirme (optimizasyon) ya da smirh eniyilestirme
sorunu stz konusudur. O halde tiiketici ve iliretici davranigini aym te-
mel yaklagimin yalnizca iki ayr1 uygulamas: olarak almak olanagi var-
dir. Boylece temel 6ge sayisi daha azalmakta, biiyiik olglide basitlik
saglanmaktadir. Adeta fizik biliminde bir iki degiskenle doganin de-

(*) Bu modelde bir de tellal (auctioneer) 6gesi oldugu sdylenebilir. Bu yazimiz-
daki ¢béziimlemelerimizde bir yeri olmiyan bu 6geyi burada bir tarafa bi-
rakmada sakinca goérmilyoruz. Bu kavram ve ilgili ¢oziimlemeler igin (1, k-
sim 98! g bakilabilir,
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gismez sayilan Ozelliklerini belirliyen temel yasalara benzer, basit ve
temel kurallar olugturabilme yolu iktisat bilimi i¢in de agilmis olmak-
tadir.

NiM’nde ii¢iincii 6ge olan piyasa ya da fiyatlar da s6z konusu ba-
sitligi pekistirme yoniinde etkili olmaktadir. Ciinkii fiyatlar tiiketici
ve liretici i¢in veri durumundadir. Yani tiiketici ya da iireticiler ken-
di iktisadi ¢abalarini, tiiketim ya da uretim miktarlarin1 belirlerken
yalnizca mallarin fiyatlarina bakmakla yetinebilmektedirler. Bir bil-
gi araci olarak fiyatlar onlara (tiiketici ve lireticiye) gerek duyduk-
lan biitiin bilgileri saglamaktadir. Bylece tiiketici ve Ureticilerin bii-
yiik bir kolaylik ve basitlik elde ettikleri agiktir.

NIM’nin temel 6ziinii belirtmeye g¢alistifimiz bu agiklamalar: bu
kuramin temel rekabet anlayisina kisaca deginerek tamamhyalim. Bu
kuramda rekabet serbest giris ilkesine gore islemektedir. Bir dalda faz-
la kar oldugu, daima ve biliyiik sayida varligi kabul edilen girisimciler-
ce fark edilmekte, bunlar bu dalda liretime baglamakta, iiretim arti:
bir yandan mal fiyatlarin1 azaltmakta diger yandan girdilerin fiyatini
artirmakta, karin sifira yonelmesi egilimi ortaya ¢ikmakta, sonucta
kar sifir olmakta, verimsiz ¢alisan firmalar piyasada barmmamadikla-
n icin enaz masraf diizeyinde, en etkin bir masraf yapisina ulagilmak-
tadir.

Kuramsal niteliklerini boylece agikladigimiz neoklasik modelin ik-

tisat yasamindaki gériiniimii nedir? $imdi bu sorunu incelemeye geci-
yoruz. : .

2. NEOKLASIK MODEL VE IKTISAT YASAMI

Konuyu incelemeye ge¢meden &énce bu ¢ok soyut modelin iktisat
yagsamindaki yansimasini belirlemenin ¢ok gli¢ oldugunu belirtelim.
Buna ragmen asagidaki ac¢iklamaya calisacagimiz iki yaklagtirmaya
olanak oldugu kanisindayz. '

a. Soyut Yaklastirma

Neoklasik modelin yasamdaki soyut goriniimii tek bagina kiigiik
bir ciftci ele alinarak acgiklanabilir. Bu ¢ift¢i iirettigi malin (6rnegin
bugdayn) fiyatim veri almak zorundadir. Kullanacag: girdileri (kaz-
ma, kiirek, giibre, isgiicli, v.s.) ¢arsidan alacak ve bunlarn fiyatlarim
da veri kabul edecektir.

Bu c¢iftci kimle, ne i¢in, hangi alanda rekabete, yarismaya girig-
mektedir? Mal fiyatlan veri alindifina goére bunlar lzerinde yarisma
soz konusu degildir. Belki masrafta rekabet yapilacaktir. Ama bitin
girdi fiyatlari da veridir. O halde bu alanda da yarigma yapilamaz. Bel-




90 TUNCER BULUTAY

ki ¢iftci- daha ¢ok g¢alisarak, mal ve girdilerde israftan kagmnarak re-
kabetde bulunmus olacaktir. Ama yukarda a¢iklamaya ¢hgtigimiz NIM’
nde rasyonalite ilkesi, herkesin enazla encogu elde etmesi ilkesi vardir.
Yani ¢aligma, israftan kacinma konusunda da yarismaya pek olanak
yoktur. Olsa bile bu olanagin ¢ok onemsiz diizeyde kalacag1 s6ylenebi-
lir.

Boyle olduguna gore NIM’in 6ziinii olusturan tam rekabet¢i yak-
lagimda rekabete, yarismaya (en azindan bu sozciiklerin giinliik ya-
samda tagidiklar: anlamlan ile) yer yoktur. Yani tam rekabet denilen
durumda rekabetin varlifindan séz edilemez.

Bu nedenle, verilen ¢iftgi ornegiyle gosterilen modeli tam reka-
betci olarak degil de tam bireyci olarak nitelemek ¢ok daha uygun
olur. Clinkii s6z konusu ¢ift¢i bu modelde dig alemle biitin iligkisini
piyasa aracihfiyla ve enaz diizeyde gerceklestirmektedir. Carsiya git-
mekte, alacagy girdileri, veri fiyatdan ve herhangibir kisiden alabil-
mekte, satacagl mal da yine veri fiyatdan herhangibir kisiye satabil-
mektedir. Béylece bu satic1 ve alicilan ¢ift¢inin arayip ‘bulmasma,
onlan tanimasina, onlarla iligki kurmasina gerek kalmamaktadir. Boy-
lece ¢ift¢inin dig diinya ile iligkisi enaz diizeyde kalmaktadir.

Bu modelde ¢ift¢i dig diinya ile biitiin iligkisini piyasa aracilif ile
stirdlirebilir. Giink{i gereksinim duydugu biitiin girdileri ¢arsidan ala-
bilir. Boyle olunca drnegin ig¢i kullanmanin bir anlami yoktur. Ciinkii
iscinin tretecegi mali, fiyatimi 6deyerek piyasadan sagliyabilir. Yani
diger bir Kkigiyle birlikte ¢alismasina gerek yoktur. Cift¢ci tek basina
caligir ve toplumla tiim iligkilerini piyasa aracilifi ile siirdiirebilir.

Boylece bu modelde ¢iftginin toplumla iligkisi enaz diizeye inmis
tam bir bireyci oldugu aciktir. Bu modele tam bireyci ismini vermenin
uygun olacag: da bellidir. Bu modelde toplumsal iligkiler enaz diizeye
indirildigi, bir bakima bugiin yasanan anlamda toplum da ortadan
kalktig i¢in, ancak toplum iginde bir anlam tasiyan rekabet de NiM'n-
de yer almamaktadir.

Yalnizca rekabet degil, buglinkii yasamda ifade ettikleri anlam-
lariyla firma, hatta iretim de bu modelde yoktur. Yukarda belirtildigi
gibi bu modelde herkes her istedigini piyasadan fiyat édeyerek alabil-
digine gdre iki kisinin bir araya gelmesine, firma olugturmasina hicbir
gerek yoktur. Buglinkii yasamda iiretim genis Olglide birden fazla kisi-
nin biraraya gelmesi ile saglandifina gore s6z konusu modelde iireti-
me de yer yoktur.

Bu nedenle bu model ancak tarim asamasia da gecmemis ilkel
topluluklara, bu topluluklarda gegerli olan degisim (exhange) ekono-




NEOKLASIK IKTISAT MODELININ FIRMA KURAMI 91

misine uygulanabilme niteligindedir. Bagka yazilarmmzda agikladig-
miz gibi farksizhik egrileri céziimlemesi de genisg olgiide degisim eko-
nomisine dayanmakta, ancak bu ekonomilerde gecerli olabilecek bir
mantikla islemektedir. Genel denge kurami konusundaki varhk kanit-
lamalarinda degisim ekonomilerinin ¢ok énemli yer tutmas: da NiM’n
bu ozelliginden (iiretime pek agik olmayisindan) ileri gelmektedir.

b. Gergege Yalghstnma '

Buraya kadar verdigimiz aciklamalar NiM’ni ¢ok soyut diizeyde
ele almaktadir. Oysa herhangibir modelin yasam karsisinda degerlen-
dirilmesi yapilirken bu kadar soyut diizeyde kalmanin dogru olmiya-
cagl soylenebilir. Ciinkii kuram niteligi geregi soyutdur. Kuram ger-
¢ek yasam agisindan degerlendirilirken soyutdan uzaklasmak, kaba
davranma riskine katlanarak gercek karsisinda anlam tasiyacak 6n-
gorilere bagvurmak gerekir. $imdi bu ikinei yaklagtirmay:, NiM’nin
iktisat yasamu i¢in kaba ongoériilerini incelemeye geciyoruz.

b.l. Firmamn Kigcukligi ve Masraf Egrisinin Sekli

Bu yaklagtirmaya gére NIM’'nde herkes girisimei degildir, ama gi-
rigimei boldur. Girigimcinin bollugu firma sayisiuin ¢ok, buna kargi-
lik firmalarin éneminin az olmasina neden olur. Diger bir deyigle Nivr
ne gore ekonomide ¢ok sayida fakat kiiciik firma dagiimi egemendir.

Firmalarnn kiiclikliigi ile ilgili onemli bir nokta firmalarin U sek-
linde bir masraf yapisina sahip olmalandir. Yani iiretimin ilk asama-
larinda marjinal masraf azalacak (marjinal verim (*) artacak), orta dii-
zeylerinde sabit kalacak, daha sonraki asamalarinda hizla artacaktir.
Sabit masraf (verim) asamasi Kisa (bazan nokta seklinde) ya da uzun
olabilecektir. Artan verimler durumunu yalmz baglangictaki kisa bir
siireye taniyan bu masraf yapisi, 6zellikle masraf az bir iiretimden
sonra artma egilimine girerse, firmalann biyukligini siirlayacak, -
kiglik olgekte kalmalarina neden olacaktir.

Lisans diizeyindeki geleneksel ders kitaplarinda firmalarin, yukar-
da belirttigimiz niteligiyle U seklinde bir masraf yapisma sahip olduk-
lar1 kabul edilir. Boyle bir masraf yapisi hangi nedenlerle aciklanir?
Bu soruya asagidaki yanit verilebilir.

(*) Bitin bu yazimizda verim ve getiri kavramlan arasinda bir ayrim yapmi-

yor bunlari es, aym anlamda kullamyoruz. Tabii bu kavramlar aym degil,

. aynnt anlam tasirlar. (Bu konuda [1, s. 149]la bakilabilir.)  Ama bu makale-

mizdeki ¢dziimlemelerimizde bu ayirima gerek olmadign icin, kabaca hare-

ket edip getiri ve verimlilik kavramlarm bu yazimizda es anlamda kullan-
makta sakinca gérmiyoruz.

i
b
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b.1i. U Seklinde Masraf Egrisinin Dayandinldif: Esaslar

Bir a¢iklama bireyin, kisinin caligma giiciine dayandirilabilir. Bi-
lindigi gibi insan bir ¢aligmaya (drnegin giinliik ¢aligmaya) basglama
anlarinda uyum giigliikleri gecirir. Tatile gitmek gibi nedenlerle ¢a-
hsma diizeni aksadifinda bu uyum siiresi uzunca olabilir ama genel-
likle kisadir. Bu uyum siiresi bir tarafa birakildiginda ¢aligmada once
verim ylikselir sonra sabit kalir daha sonra hizla azalir. Kisilere ait
bu ozelliklerin U masraf egrisi anlayisina ne kadar etkili oldugunu bil-
miyoruz.

Buna karsihk U efrisindeki artan getirinin iretimdeki béliinmez-
liklere, azalan getirinin ise o6zellikle girisimcinin, ya da toprak gibi
girdilerin kithgina baglandifini(*) soyleyebiliriz. Azalan getiride fir-
manin liretim kapasitesi sinirlarina yaklasildifinda masrafin hizla art-
ma egilimi gosterecegi goriigii de egemendir.

Masraf egrisinin U seklinde olmas: ne saglamaktadir? Bu soru
da asagidaki bicimde yantlanabilir.

b.12. U Masraf Egrisinin Yarattifn Sonug¢lar

Soz konusu masraf yapisitmin artan getiri kismi, firma yoluyla
(birlikte iiretimle) boliinmezliklerin olusturulduklar1 engelin yikilma-
sina, iiretim yapilmasina ya da artirilmasina olanak saglamaktadir.
Boylece de bu artan getiri kismu firmanin ortaya ¢ikmasi yoniinde
6nemli bir katk: yaratmaktadir.

Ama U masraf egrisinde artan getiri durumu ancak baslangi¢da-
ki 6nemsiz bir iiretim donemine aittir. Dolayisiyle 6nemi az, kisa sii-
reli ve gegcicidir. Onemli él¢iilere varan artan getiri durumunda, firma-
nin biiyiimesi, fiyatlar: ve piyasay1 genig bicimde etkilemesi, iktisat ya-
samina egemen olmasi 6nlenemez. Bu durumda piyasaya girig te ¢ok
giiclesir. Béyle olunca NIM'nde ancak gegici, baslangi¢ donemine ait,
Kisa siireli, 6nemsiz artan getiriye olanak vardir. Onemli 6lgiilerdeki
artan getiri bu modelde yer almaz. Nitekim NIM’nin temeli sayilabi-
lecek genel denge kuramindaki dengenin varlig1 kanitlamalarinda kar-
silasilan, asilmasi en gii¢ engel 6nemli dlglilere varan artan getiri du-
rumudur.

Sabit getiri varsayiminin en biiyik sakincasi {iretimin belirsiz ol-
masidir. Bu varsayima gore her iiretim diizeyinde verimlilik ayni ola-
cagina gore iiretimin, dolaysiyla firmanin biiylikligi belirsizdir. Hat-
ta bu varsayima goére birden fazla kiginin bir araya gelerek iliretim

(*) Bu konuda, (2, s. 69; 3, s. 61; 4, s. 170le bakilabilir.
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yapmasinin, firma olusturmasimn bir yarari, mantig1 da yoktur. Boy-
le olmasmma karsin sabit getiri varsayimina iktisat kuraminda onceki
yiizyillarda da bugiin de genig 6l¢iide bagvurulmaktadir. Bu varsayumin
sagladiklanna o6rnek olarak, tretim iglevi (fonksiyonu) kullanan ¢o-
ziimlemelerde gelir béliigiimiine belirlilik kazandirmas: ve ilgili yarar-
lar belirtilebilir. Ayrica bu varsaymum biiyiik basitlik tasumaktadir. Bu
nitelikleriyle bu varsaymn genel denge kuramu konusundaki kanitla-
malarda genis Ol¢iide kullaniimaktadir.

Azalan getiri, diger bir deyigle artan masraf varsayim Uretimin
bir yerde durmasini, firmanin ¢ok biiylimemesini saghyor. Firmada
kar encoklastirmasi (marjinal) masrafin artmasi durumunda gergek-
legtirilebiliyor. (*)

. Boylece NiM’e gore artan getiriyi (hi¢ olmazsa ¢nemli Olglilere
varmas, siireklilik kazanmasi durumunda) bir tarafa birakmak, aza-
lan ya da sabit getiri ile yetinmek gerekiyor. Genel dengenin varligl
kanitlamalarinda ¢nemli bir yeri olan tiretim kiimesinin digbiikey ol-
mas1 da bu demek zaten.

b.2. Rekabet Kavrami

NiM’ne gore firmalarin kiigiik olmas: piyasalara girig ¢ikigi kolay-
lagtinyor. Girisimci de bol oldugu (herkese girisimei olabilme yolu
acik oldugu) icin herhangibir piyasada meydana ¢ikan dengesizlik, bu
dengesizlik sonucunda beliren kar uzun siire devam etmiyor. Girigim-
ciler bu agir1 kiardan yararlanmak i¢in o alana hiicum ediyorlar, Ure-
time girisiyorlar. Uretim artiyor, mal fiyatlari diigliyor, girdi fiyatlan
yiikseliyor, masraf artabiliyor. Sonugta dengesizlik giderilmis, onunla
birlikte kar da ortadan kalkmig oluyor.

Bu nitelikteki rekabet sonucunda bir kar kalsa bile bu ancak mas-
raflarda saglanan elverigli durumdan kaynaklaniyor. Yani masrafini
enaz diizeye indirilebilmig firma uzun siireli denge durumunda da kAar
etmeye devam edebiliyor. Ama burada agikca goériuldigii gibi girisim-
ciler arasindaki rekabet masraf lizerinde yarigma niteligi tasiyor.

Boylece NIM’'ndeki rekabet herhangibir alanda ortaya ¢ikmig kan
elde etme, paylagma, sonunda da yok etme savagimi, masrafi en aza
indirme, verimlilifi en¢oga ¢ikarma yarigmasi oluyor.

b.3. Neoklasik Modelin Ongérilerinin Ozeti
Ozetlersek, NIM’nin iktisat yagami hakkindaki kaba nitelikteki on-
gorilerini goylece belirtebiliriz :

{*) Bu konuda, 6rnegin [3, s. 86, 871ye bagvurulabilir,
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Iktisat yagaminda ¢ok sayida firma vardir ve bunlar énemsiz ve
klgiuiktiir, ‘

Girigimci boldur. Bunlar bir alanda ortaya ¢ikmis gecici kari ele
gecirmek, paylasmak i¢in rekabete girisirler. Bu yarisma sonucunda
kar ortadan kalkma egilimi gosterir. Ekonomide bol ve siirekli kar
yoktur.

Girigimciler masraf lizerinde rekabete girigirler. Burada enaz mas-
rafll, en verimli iiretimi elde etme yarigmasi soz konusudur. Kar eden,
en bagarili firma masrafi enaz olan, en verimli firmadir.

1

$imdi bu 6ngoriileri iktisat yasami kargisinda degerlendirmeye ve
elestirmeye ¢alisacagiz. Ama once firma konusunda iktisat yasammnmn .
temel ozelliklerini belirtmemiz gerekiyor.

. 3. IKTISAT YASAMINDA FIRMA
Bu konuyu iki baglik altinda incelemeyi yararli buluyoruz.

a. Gergek Yasamda Firmamn Olusumu

Sanayi alaninda firmalarin olusma dénemlerinde, orta ¢agin son-
lar, yeni ¢afin baglarinda Bati Avrupa iilkelerinde s6yle bir durum
vardi: Bir yanda, feodaliteden, biiyiik toprak sahipliginden, ticaret-
ten, faizcilikten, v.s. kaynaklanan biiyiik zenginlikler kisi ya da aile-
lerde toplanmisti. Ote yanda, kiigiik igyerlerinde yapilan iretim, nii-
fusun, ticaretin, gelirin artisn sonucunda ortaya ¢ikan istemi karsila-
maya yetmiyordu. Atélyelerin genislemesine, iiretimin artmasina git-
tikce daha yofun bi¢imde gereksinim duyuluyordu. Séz konusu ser-
vet sahipleri ile atdlye ve igyeri maliklerinin cesitli bicimdeki ortak-
hiklar: ile atolyelerin geniglemesi, fabrikalarin olugturulmas: yoluna
gidiliyordu. Béylece de bu giinkii firmalarin 6n modeli (prototipi) olus-
mus oluyordu.

Tirkiye’de firmalar da benzer bicimde yaratilmigtir. Ozellikle 1950
sonrasinda bati diinyasina agilmak nedeniyle bir¢ok mala biiyiik is-
tem ortaya ¢ikmistir. Dis ticaret, disalm giigliiklerinin de katkisiyla
bu driinlerin 6zellikle 1960 sonrasinda yurt ig¢inde iiretilmesi yoluna
gidilmistir. Toprak sahipliginden, ticaretin her bigiminden. kaynakla-
nan biiylik paralarla bu iliretimi sagliyacak fabrikalar, firmalar hizla
yaratilmigtir. Tiirkiye’de bu konudaki gelismenin-su ayirie1 ézellikleri
vardi : Firmalann ilk olugmast agamasina kogut olarak biirokrat kd-




NEOKLASIK IKTISAT MODELININ FIRMA KURAMI 95

kenli isadamlarimin baglangi¢c dénemleri i¢in énemleri gorece fazla idi.
Kurulan firmalar digalim kisitlamalan ile genig olgiide korunuyordu.
Cok buyik hizla gelisen bankacilik aracilifiyla, ¢z sermayeye oranla
cok daha fazla kredi kullamlabiliyordu. Silrekli enflasyon gézdniine
alindiginda faiz olarak hemen higbir sey édenmiyordu.

Dinya ve Tiirkiye’de firma olugsumunu ac¢ikliyan bu gériisiimuzin
temel bir 6zelligi sudur : Para ve krediye sahip olan bir ya da birkag
kisi (ya da ortaklik) belirli mallar iiretmek icin firma ve fabrika olus-
turmuslardir. Girisim onlardan gelmistir. Bu firmalarda ¢alisan isci-
ler bu girigim agisindan pasif durumdadiriar. Yani bazi yazilarda (*)
ileri stirtildiigli gibi, isciler Onlerinde serili durumda olan cesitli iire-
tim segenekleri arasinda yalmiz bir tanesi olan firma seklindeki iire-
timi se¢mis degillerdir, Isciler i¢in firmamn olugmas: konusundaki tek
Ozgiirlik (o da 6zgiirliikkse) bu firmada ¢aligmak ya da ¢alismamaktir,
Boylece firmada hiyerarsik nitelik ta basindan beri vardir ve bu hi-
yerarside is¢inin yeri onerilen bir isi kabul edip etmemekten ibarettir.
Isgiler i¢in yakindaki, aym ya da yakin diizeydeki igler arasinda secim
yapma Ozgurligi bazan vardir. Ama isgilerin biiyik ¢ogunlugu icin
bu konuda bunun o6tesinde bir secenek ya da ozglirliik s6z konusu de-
gildir. - :

b. Gergek Yagamda Firmammn Sagladign Sonuclar

Simdi gercek yasamda firmalarin (6zellikle sanayideki firmalarin)
yarattiklar: olanaklari incelemeye geciyor, firmalarin olusmasinin te-
mel nedeninin bu yolla genis kazang olanaklarnin saglanmasi oldu-
gunu soyliiyoruz. Firma olusuyor, insanlar bir arada, érnegin bir fab-
rika catis1 altinda liretim yapma yoluna gidiyorlar, c¢iinkii, bircok ma-
lin lretimi ancak bdyle saglanabiliyor. Biraraya gelmeden gercekles-
tirilebilen {rinler de fabrika biciminde ¢ok daha verimli, ¢cok daha
iyi uretilebiliyor. Boylece firma aracilifi ile ¢ok daha yiiksek kaliteli,
¢ok daha bol {iriin Uretilebiliyor. Bu durum {retici firmalara piyasa-
larda ve toplumda biiyiik gii¢ saghyor. Firmaca, piyasa reklam gibi

(*) Bu yazilara ornek olarak [6] gésterilebilir. Bu yazida firma olusumu goyle
ag¢iklanmaktadir : Insanlarn bir araya gelerek tiretimde bulunmalan daha
verimlidir. Ama bu toplu tiretimde kigilerin bireysel katkilarini belirlemek
guctir. Bu belirsizlik nedeniyle kisinin ¢alismasi, katkisi kisiye mal edile-
mez, topluluga ait kamu mali niteliginde kalir. Bu durumda kisi calismaz,
isten kacar. Boéyle olunca bir merkezi Ol¢liciiye (monitor ya da manager'e)
gerek duyulur. Gergek ya da potansiyel isten kacanlan (shirker) kontrol
edebilme olanagina sahip bu o6lglicinin denetiminde firma olusur. (Bu ko-
nuda ve firma olusumunu agiklamaya yoénelen diger ¢ahismalar icin (7, 5. 38,
37lye balklabilir.)

e e
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yollarla genig bicimde etkileniyor, fiyatlar azinsanamiyacak oOlculerde
belirleniyor, teknolojik gelisme olanaklari yogun olarak kullanilabili-
yor. Piyasada saglanan tam ya da eksik egemenlik firmann mal var-
hgmin, sermayesinin deferini ¢ok artirabiliyor. Bu olanaklar firma-
nin biiylimesine kogut bi¢cimde artiyor.

Boylece firma bigiminde iiretimle gergek (reel) ve parasal artan
getiriden genis 6l¢iide yararlamliyor. Firmanin biiyiimesine kosut ola-
rak artan getiri olanagi da hizla artiyor. Bu egilim firmalarin gittik-
ce bityiimesine, piyasada biiyiik firmalarin 6neminin gittikce artma-
sina neden oluyor.

4. NEOKLASIK MODELIN ONGORULERININ . DEGERLENDIRILIP,
ELESTIRILMES!

Simdi verdigimiz agiklamalar, iktisat yagaminin hergin kargilag-
tigimiz nitelikleri gézoniine ahindiginda, yukarda belirttigimiz, NIM’'ne
ait ongoriilerin gerceklere ne denli ters diistiikleri ortadadir. Belki kii-
ciik {ireticilifin egemen olmasi durumunda tarimda, diger bazi onem-
siz alanlarda bu modelin 6éngoriileri gecerli olabilir. Ama ozellikle sa-
nayi olmak iizere ekonominin 6nemli kesimlerinde bu ongoriilerin ger-
ceklere uyguniugundan sodzedilemez.

Ongoriileri tek tek ele alarak incelememizi siirdurdigtmuzde sun-
lan sOyleyebiliriz :

a. Biiyik (Firmalar

Ozellikle sanayl gozoniine alindiginda bugiiniin iktisat yasamina
bilyiik firmalarin egemen oldugu agiklikla ortadadir. Biiyiik firmalarin
yasamdaki bu biiylik agirliklarinin zaman gegtikge azalmadify, tersi-
ne artma egilimi gosterdigi de bilinmektedir. Tiirkiye’deki gelismele-
rin de bu yonde oldugu sdylenebilir.

Burada firmalarin birlesmek (merger) yoluyla biiylimeleri olayi-
na kisaca definelim. Iktisat yasaminda sik¢a rastlanan bu olaymn ne-
deni, NIM'ne gore, satin alan firmanin sahiplerinin (hissedarlarmnin)
bu birlegmeler ile kdrlarinin artmasi olmalidir. Oysa [7. s. 45] e gore
neoklasik iktisat kuraminmin bu oéngoriisii de gergek yasamca dogru-
lanmamakta, birlesmelerde satin alan firmanin kar azalabilmekte-
dir. :

Gergek yasammn bu olgular: karsgisinda NiM'nin bol sayida, 6nem-
siz, kiiglik firma olacaktir geklindeki ongoriisiiniin iktisat yasamina
ters diigtigiini kolaylikla ileriye siirebiliriz,
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b. Girisimcinin ‘Bollugu

NiM’ne gore girisimei bol sayldadlr Bol olan girigimciler ortaya
cikan gegici kir1 paylasmak igin aralarinda yariga girerler ve bu ya-
rnsgma sonucunda gegici kar1 ortadan kaldirirlar. Diger bir deyisle gi-
rigimciler kendi varliklarinin nedeni (eski terimlerle sebebi hikmet-
leri) olan kan ortadan kaldirirlar. (*)

Bol olduklari, kendi varlik nedenlerini ortadan kaldirma yoniinde
yanstiklan icin girisimcilerin flyatlan olarak alinabilen kar orani si-
fira yonelir. Diger bir deyisle NIM'ne gore girisimei hizmeti serbest
mal olmaya yonelecek kadar bol ve iktisat acisindan degersizdir.

NIM'nin bdyle sdylemesine karsin gercek yagsamda kar vardir, hem
de boldur, azalma egilimi gosterdigi de son derece kugskuludur. Gergek
yasamda karin bollufuna deginilerek bunun nedeni soruldugunda gi-
rigsimeileri savunanlardan goyle bir yanit alinabilmektedir : Girigimel
Oyle kolay bulunmaz. Yani girisimeci bol degildir. Girisimeci hizmeti kit
mal oldugu icin girisimcinin bol kar saglamasi dogaldir. (**)

Boylece NIM'nin girisimei kavram ile iktisat yagsaminin ortaya
cikardig1 girisimei anlayisi arasinda celigki vardar.

Ote yandan girisimeilerin bir dal ya da alanda ortaya ¢itkmig (bun-
dan sonra tekelci kari diyecegimiz) kari ele gegirme, paylasma icin re-
kabete girismeleri goriigii bizce gercek yagsama uymaktadir. Ama bu
yarisma sonucunda kar ortadan kalkma egilimi gostermez. Tersine, ki-
sa slreli oynamalar bir tarafa b1rak111rsa karin glttlkge artt1g1 sOyle-
nebilir.

Clinku bugiinkii yasam ortaminda girisimcinin temel ézelligi pa-
ra, sermaye, kredi gibi genis olanaklara sahip olmasidir. Kanimizea
bugiin girisimeiyi atilim giicti, risk iistlenme egilimi gibi bireysel ye-
teneklerle agiklayabilme olanagl yoktur. Béyle olunca girisimcinin her-
kese, her yetenege agik bir ortamda, tam rekabet kosullan icinde ha-
reket ettigini varsaymak ¢ok yanlig olur. Yani giiniimiiziin iktisat ya-

-
4

(*) Benzer nitelikte bir goérts igin [2, s. 68le bakilabilir.

(**) Burada NiM'nde girisimciyi ele alista zaman zaman basvurulan bir yénteme
deginelim, Bu yonteme gére girisimci de bir tiretim girdisidir ve onun iic-
retini kardan ayirmak gerekir. Ya da genel olarak girdilerin sagladiklan
rant kardan aynilmalidir. Boyle bir yontem izlendiginde, 6zellikle de giri-
simci iicreti .ya da girdi ranti ¢ok agir1 oélgilerde belirlendiginde kar orta-
dan kalkabilir, (Bu konuda, érnegin, [4, s. 170]e bakilabilir.)

Biz bu yéntemi konuyu agkhktan uzaklagtirdigl, kapitalist ekonomilerin te-

mel gidisina (motifini), ayiric: temsel niteligini olugturan kan gizledigi igin

anlamhi ve yararh bulmuyoruz,
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saminda girisimciler arasi yarigma, tam rekabet kosullarindan ¢ok
uzak bir ortamda, tekelei durumlarin az ya da cok egemen oldugu
alanlarda yapilmaktadir. Bu alanlarda firmalara 6zgii mal yaratma,
mal fiyatlari lizerinde oynama, reklamlara bagvurma, teknolojik yeni-
liklere girme yollan asil rekabet araglan olarak kullaniimaktadirlar.

Tekelci 6zelliklerin az ya da ¢ok egemen oldugu bu piyasada, COK-
ca zaman cesitli tekel olanaklarina (para, sermaye, kredi gibi) sahip,
tek kisi ya da grup seklindeki girisimciler bazan bir alanda ortaya
cikmis kan paylasmak i¢in aralarinda yarnsmaya girmektedirler. Ba-
zan bu yarisma sonucunda sz konusu kar ortadan kalkabilmektedir.
Ama cokca zaman boyle bir sonu¢ dofmamaktadir. Dogmamasi da do-
galdir. Clinkii anilan tekelci kan ortadan kaldiracak herhangibir me-
kanizma belirtilen tekelci ortamda yer almamaktadir. Ayrica ve daha
onemli olarak firmalar ve girisimciler yeni tekelci karlarn olusturma
yoluna siirekli bigimde gitmektedirler. Boylece iktisat yasaminda karin
ortadan kalkmasi egilimi gozlenmemekte, tersine, kar gittikce art-
maktadir.

Bu giri§imcilerin kendi aralanndaki rekabetleri de tam rekabet
kuramnin soyledigi bicimde (ki bu rekabetin ne oldufu belirsizdir)
olmamaktadir. Gercek yasamdaki bu rekabetde sayilarn az olan giri-
simciler daima birbirlerini sinayarak, kolluyarak davranmaktadirlar.
Tabii aralarinda cok zaman ag¢ik ya da gizli bicimde uzlasma ya da an-
lagsmaya varmaktadirlar.

Boyle oldugu i¢in bu rekabet ortamin NIM’nin gergevesinde ince-
lemek uygun olmamakta, bagka c¢ozlimleme yontemlerine bagvurmak
gerekmektedir. Kanimizca bu yontemler arasinda oyun kuraminin Ozel
bir yeri vardir. Ciinkii oyun kuraminin temel igleyis mekanizmas, ni-
teliklerini a¢iklamaya calistigimiz tekelci rekabet ortamina uygun dig-
mektedir. Oniimiizdeki yillarda bu kuramin iktisat yazininda gittikce
daha fazla 6nem kazanacagl kamsindayiz.

NiM'nin ii¢iincii 6ngoriisiinii incelemeye gegmeden buginin ikti-
sat yasaminda girigimcilerin yaninda yoneticilerin de 6nem kazandi-
gina deginelim. Bu konuda birtakim yeni diisiince ve modeller gelig-
tirilmistir. Biz bunlardan bir kismina asagida kisaca deZinecegiz.

c. Firmalarda Masraf Yapis1

Bu konudaki aciklamalarimiza iktisat ders kitaplarinda yer alan
U seklindeki marjinal ve ortalama masraf egrileri ile, NIM cevresinde
¢ok kullanilan iiretim iglevleri arasindaki bir uyusmazlifa deginerek
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basliyalim. NIM anlayis1 icinde yapilan arastirmalarda cok yogun bi-
¢imde bagvrulan Cobb-Douglas iiretim islevinde ortalama ve mariji-
nal masraf efrileri U seklinde degildir. Bu egriler cesitli Olgege gore
getiri durumlarina bagli olarak sekil degistirmekte ama U seklini al-
mamaktadirlar. Ornegin NiM'nde ¢ok biiyitk 6nem ve agirhg oldugu
bilinen sabit getiri durumunda ortalama ve ma:rjinal masraf egrileri
cakigmakta ve X eksenine goére yatay bir dogru seklinde olmaktadir-
lar. (*)

Boyle olmasina kargin iiretim girdilerinden biri disindakileri sabit
tutarak, diger bir deyisle sabit masrafin varlifim1 kabul ederek Cobb-
Douglas iiretim iglevinden U sgeklinde masraf egrileri elde edebilme
olanag vardir. Tabii burada kisa siireli masraf egrilerine ulagmak s6z
konusudur. (**)

Bu yolla U masraf egrisi ile Cobb-Douglas iiretim islevinden elde
edilen masraf egrilerini uyusturmak olanag vardir. Ama uyusmayi
saglamak icin izlenen yolun Cobb-Douglas islevinin temel anlayigina,
ozellikle islevin biiyiime kurami alaninda kullanilmasi mantigina uy-
gun distigi ¢ok kuskuludur. Clinkii kanimizca Cobb-Douglas iiretim
iglevinin temel mantif1 (6zellikle bu iglevin Solow biiylime kuramin-
daki kullamginda sagladign temel Gzellik) iiretim etkenleri arasinda
yerine koymaya (ikameye) olanak tanimasidir. Bu olanak ise ancak
sOz konusu girdilerin (iiretim etkenlerinin) sabit degil akic: olarak ele
alinmasi ile saglanabilir. Sonug¢ olarak, Cobb-Douglas iiretim iglevinin
mantig1 ile U masraf egrisini uyusturmak bizce olanaksizdir.

Burada s6zii gecmisken sabit masraf lizerinde biraz durmakta da
yarar vardir. Bilindigi gibi NIM’nde fiyat belirlenmesi marjinal mas-
rafa baghdir. Marjinal masrafta ise sabit masrafin katkis1 s6z konu-
su degildir. Yani NIM’ne gore firmalar fiyatlarini belirlerken sabit mas-
rafi gozoniine almazlar. Ger¢ek yasamda firmalarin bdyle davrandik-
lari, sabit masrafi gézoniine almadiklari son derece kuskuludur. Di-

(*) Bu konular i¢in, (5, s. 85, 86, 111; 4, s. 28; 8, 5. 184-166 )Jya bakilabilir. Duru-
mun CES tlretim islevinde de pek farkli olmadif, (8, s. 1687; 9, s. 71nin ince-
lenmesinden anlasilabilir.

(**) Bu konu icin, [4, s. 28, 27]ye balkilabilir.
Burada lretim ve masraf islevleri konusunda yapilmis ekonometrik aragtir-
malarn degerlendiren bir “survey” yazisinda [9, 6zellikle, s. 39, 40, 48, 51, 52)
U masraf egrisi hipotezi igin kesin sonug¢lara ulasilmadigim belirtelim. Bu
yazinin sonunda (s. 52), bu hipotezin biylk guven ilham etmedigi belirtil-
mekte, fakat bu givensizligin direk amprik kanitlamalara dayanmadigl sdy-
lenmekte, hipotezin agikhikla yadsinamadifn ileri stirtilmektedir.
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ger bir deyisle bu noktada da NiM’nin 6ngérisi ile gercek yasamin
verileri arasinda celigki ve catisma vardir. (*)

c¢.1. Masraf Uzerinde Rekabet

Tam rekabetin soyut modelinde mallarda oldugu gibi girdilerde
de fiyatlar veri alindif), her girisimei iirettigi herseyi satabildigi icin
girisimcilerin masraf alaninda nasil rekabet edecekleri belli ve acik
degildir. Ama daha az soyut bir yaklasimla girigimcilerin girdi ve ara
mali kullaniminda, genel olarak harcamalarda israftan kaginarak, is-
cileri daha verimli, daha ucuz, daha uzun siire ¢alistirarak, ya da tek-
nolojik olanaklari ve yenilikleri daha iyi kullanarak masraf rekabe-
tinde bulunabilecekleri savi ileri siiriilebilir. Bu sav1 ii¢ baghk altinda
ele alarak elegtirecegiz. :

c.1.1. lsraftan Ka¢inma

Girisimcilerin israftan kaginma yoluyla rekabete yonelecekleri go- -
riisliniin eski bir diisiince aligkanligindan kaynaklandif1 anlagilmakta-
dir. Bu diisiinceye gdre, ancak her tiirli davranmiginda tutumlu olan,
yasaminda, harcama ve ddemelerinde gosteristen kaginan kisl ya da
girisimciler basariya ulagir.

Giinlitk yasamin dar gevresinde, kiigik tireticiligin egemen oldu-
gu iktisat ortaminda bu anlayisa uyan oOrnekler bulmak olanakhdir.
Ama bugiiniin iktisat yagsamina egemen olan biiyiik firmalar dizeyin-
de s6z konusu anlayisin gecerliligi yoktur. Ciinki bu firmalar bliyuk
kazan¢ ve kar saglama seklindeki baagrilarma tutumluluklar sonu-
cunda ulagsmamaktadirlar. Firmalar bu olanaklar: ¢esitli bicimlerde pi-
yasaya egemen oluglarindan yararlanarak gerceklestirmekte, bliyiik ka-
zang ve karlar ile de israftan kac¢inma yoluna degil, tamamen tersine
israf sayilabilecek harcamalara yonelmektedirler. Ornegin, ozellikle
yonetici diizeyindeki memurlarina masrafli ve gosterigli ¢alisma, otur-
ma yerleri, en son model araba ve ugaklar, liikks i ve gezi yolculuklari,
harcama olanaklan saghyabilmekte, bol ve agin licretler 6deyebilmek-
tedirler. Sonug olarak, tutumlulukla, masrafin enaz tutulmas ile il-
gili olmayan nedenlerle basarili olan firmalar, tutumluluun tama-
men tersi bir davranigla asir1 sayilabilecek harcamalar yapabilmekte-
dirler. Boylece de NIM’nin varsayar gériindiigii, firmalarin tutumlu

(*) Bu paragrafta acgiklanan gorusler igin, [5, s. 87, 10, s. 33, 34, 70, 388le bas-

. vurulabilir, Son kitapta [10, s. 388], sabit masrafin fiyat ve Griin kararlarnna
otkili olmadig 6ngérisiiniin égrencilerce sagkinlikla karsilandigi, is alemin-
doki uygulamalara ters dustigi sdylenmektedir,
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olduklari, enaz masrafa ulastiklar: icin basarili olduklari gériisiiniin
gecerliligi s6z konusu olmamaktadir. (*)

c.12. lsci Ucretleri

Verimliligi yiiksek, ¢alisma siirelerinin tiimiinde calisabilen isci-
ler kullanan girisimcinin masraf rekabetinde avantaj sagliyacag: savi
da ileri siiriilebilmektedir. Gercekte bu savin gecerli yanlari vardir. Or-
negin iyi bir organizasyonla, uygun bir ¢calisma ortam ile isgilerin da-
ha ¢ok, daha iyi, daha verimli ¢aligtirilabilmeleri olanaklidir. Ama ge-
nellikle bu yollarla saglanan avantajlar énemli diizeylere varmazlar.
Cunkii iscilerin verimlilik artisi genellikle tcretler yiiksek tutuldugun-
da saglanabilir. Yani genellikle sorun ticretlerde, licretlerin diizeyinde
digiimlenir.

Ote yandan sanayide, ozellikle gelismis iilkelerde masraf icinde
en blyiik pay isci licretlerine aittir. Boylece, en onemli masraf kale-
mi ticretler olduguna gore, girisimcilerin masraf enazlastirma konu-
sunda bagvuracaklar temel alani isci licretlerinin olusturmasi dogal-
dir. -

Ama girisimcilerin bu alanda (iicretlerde) rekabete girigsmeleri de
kolay ve anlaml degildir. Ciinki lcretler masraf kalemi olduklar ka-
dar, hatta bazan ondan da dnemli olarak, bir istem 6gesi niteligi de
tagirlar. Yani istem kisilmadan, mallari satabilme olanagi kisitlanma-
dan icretleri azaltma miimkiin degildir. Dolayisiyla iicretleri azaltma
~ yoniinde bir rekabetin her zaman girisimecilerin ¢ikarina oldugu c¢ok

kugkuludur. Bu noktanin Keynes’gil kuramin getirdigi temel yenilik

Jldugu bilinmektedir.

Bugiiniin iktisat yasaminda girisimcilerin lcretlerin azalmasi yo-
niinde rekabetde bulunmadiklar: seklindeki bu savimiza iki kars1 gé-
riig (itiraz) ileri siiriilebilir : Ilk olarak denebilir ki, tiim girisimciler
birlikte ele alindiginda licret disikliigli avantajli olmasa da tek tek
girisimciler iicretleri enaza indirerek kazanc sagliyabilirler. Biz bu kar-
s1 goériige katilmiyoruz. Cinkii, buglinin yasamina egemen Ogelerden
biri olan sendikalarin varlifl gozdniine alindiginda, tek girisimciler
i¢in licretleri enaza indirme olanaginin pek bulunmadigim disiliniiyo-
ruz.

(*) Burada iki karsit 6éngoéri vardir. Biri basarli firmalarde masraf. duzeyinin
yuksek olacag:, digeri disik olacagidir. Birinci 6ngéri davraniga gérigin,
ikincisi NIM anlayisimin sonucudur. Bu farkli éngériler, [11, s. 405]de den-
digi gibi, ger¢ek yasamin verileri ile sinanabilir ve sinama sonucunda han-
gi gorusun gegerli olacag: belirlenebilir.
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Onemli olan ve bizim de katildigimiz karsi gorig ikincisidir. Bu-
na gore, normal donemlerde girisimcilerin {icretlerin enaza indirilmesi
yoniinde rekabetleri s6z konusu olmasa da, bunalim ortaminda boyle
bir rekabet kacinilmazdir. Nitekim, bir 6rnek olmak iizere, son yillar-
da (1977-1980) Tirk Ekonomisinde yaganmakta olan bunalimda iic-
retleri sinirlama girigimleri gozlenmis, 24 Ocak 1980 kararlari ve son-
rasinda izlenen iktisat politikas: ile gercek (reel) maas ve Ucretler
onemli olgiilerde diigiiriilmugtlir. Boylece ortaya ¢ikan istem azalma-
smnin i¢ istem yerine dis istemin konulmasi ile, digsatima yonelmekle
giderilmesi amaglanmgtir. (*)

Biitiin bu agiklamalar sonucunda, ozellikle gelismis bati ekonomi-
leri ve bunalim dis1 normal dénemler gézoniine ahndiginda girisimei-
lerin isci harcamalarn, iicretler lizerinde, masraf enazlastirmas: seklin-
de bir rekabet yoluna gittikleri savini yadsiyabiliriz. ikinci Cihan Sa-
vagindan 1970 lerin ortalarina, hatta bugiine (Subat 1981) kadar bati
ekonomilerinde yaganan iktisat ortaminda genellikle girisimciler iic-
retler {izerinde masraf enazlastirmas: rekabeti yapmamaktadirlar.

c.1.3. Teknolojik Gelisme ve Yenilikler

Burada teknolojik gelismenin iki farkl tiiriinii ayirarak inceleme-
mize baghyabiliriz. Birinci anlayisa goére teknolojik gelisme igerilme-
mis (kisilesmemis) tiirdendir. Yani bu tiir teknolojik gelismede isin,
calisma ortaminin daha iyi diizenlenmesi, daha iyi organizasyonu, is-
bolimiinden, kisisel yeteneklerden daha iyi yararlanilmasi ile bir ge-
lisme, iriin ve verimlilik artisi saglanmaktadir.

Firmalarin bu tiir teknolojik gelisme konusunda aralarinda réka-

bete giristikleri gérugiinii dogru buluyoruz. Bu anlamda daha iyl di- -

(*) Burada biraz konudan ayrilmak anlamina da gelse, Tirk Ekonomisinde 1980
vilinda izlenen iktisat politikasi tizerinde kisaca durmalk istiyoruz.
Ocak 1980 kararlannda dissatima ¢ok biiyik bir 6nem taminmig olmasina
karsin 1980 yilinda digsatimda miktar olarak bir artig olmamugtir. Digsatim
mallarinin dolar cinsinden fiyatlarnnmn yiikselmesi sonucu olarak gercekle-
sen digsatun artis, tretim agisindan bakildiginda yalmzca goruniirde bir
artlg olarak kalmistir. Digsatimdaki bu yetersizlik, i¢ istemdeki amlan ge-
rileme bir¢ok alanda, 6zellikle dayamkli tiketim mallann sanayiinde dur-
gunlugun ortaya ¢ikmasina neden olmustur.
Ote yandan son aylarda kabul edilen vergi yasalanyla ylksek tcretlilerin
gelirlerinde, diisiik iicretlilere oranla daha biyik bir artis saglandig; bilin-
mektedir. Bu yolla 6zellikle dayamkh tiketim mallannmn i¢ isteminin ko-
runmak istendigi anlasiimaktadir. Bu politikayla orta simfin ayakta tutul-
masy amaglanmakta, gelir ve istem kisitlamasimin daha ¢ok digiik tcretli-
ler igin s6z konusu olmasi saglanmaktadir.
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zenlemeyi bagaran bir firmanin avantajli, daha Ustlin bir duruma

gecmesini dofal karsiliyor, gercek yasamda bu durumun dOrneklerine
rastlanabilecegini kabul ediyoruz. Ama bugiliniin yagaminda bu tir
teknolojik gelismeyi (ozellikle belirli bir lilkenin firmalar arasinda
tarklilik yaratma yodniinden) onemli bulmuyoruz.

Ger¢ek yasamda Onemli teknolojik gelismenin ikinci tiirden, ige-
rilmis (kisilesmis, somutlagmis) bigimde oldugunu diigliniiyoruz. Yani
bugiiniin firmalarinda teknolojik gelismenin biylk Ol¢iide farkh mal,
farkli kalitede mal, yeni mal liretmek, sermayede, makinelerde Kigi-
lesmis yenilikler olusturmak seklinde gergeklestirildigi kanisini tasiyo-
ruz. Ote yandan bu tiir teknolojik gelismelerin, ¢ogunlukla, biiyik 6l-
clilerde aragtirma ve gelistirme harcamalarini gerektirdigini biliyoruz.

Durum béyle olduguna gore, firmalar igerilmis teknolojik gelisme
konusunda masraf rekabetine, enaz masrafa yonelirler dendiginde kast
edilen nedir? Tam rekabet anlayisinda teknolojik gelismeden saglana-
cak sonug (6érnegin yeni bir malin bulunugu) bitin girisimcilere agik
olacagina gore, bu durumda bir firma i¢in enaz masrafl yol aragtir-
ma ve gelistirme harcamalarinin yapilmamasi olmiyacak mdir? Boy-
lece teknolojik gelisme konusunda masraf enazlagtirilmasi rekabeti
bizzat teknolojik gelismeyi ortadan kaldirmiyacak mdir?

Bu sorular degerlendirildiginde, NiM’nin (6zellikle tam rekabet
anlayisina dayandirillacak) teknolojik gelisme alaninda masraf reka-
beti yaklagiminin ¢ok anlamsiz durumlar yaratacagl sonucuna var-
mak kaginilmazdir. Zaten firmalarin gercek iktisat yasaminda igeril-
mis teknolojik gelisme konusundaki davranislarl masraf enazlagtiril-
masina ters bir egilim gostermektedir.

Bilindigi gibi bu konuda gercek yasamdaki durum soyledir : Ozel-
likle biiyiik firmalar genis 6l¢iide aragtirma ve gelistirme harcamalari
yapmaktadirlar. Bunlarin yaninda, bir ya da birka¢ yenilik bulucusu-
nun (mucitlerin) 6nemli katkilariyla kuguk firmalar da teknolojik
yenilik ileriye slirebilmektedirler.

Kanimizca kiiciik firmalarin bu bagany: gosterebilmelerinin iki
temel nedeni vardir : Ilk neden, bir mala, bir alana biiyiik sermaye
baglamig olan biiylik firmalarin, bu yatirimlarini karsiz hale diigiire-
cek yeniliklere kars: direnmekte, bunlar: listlenmeye her zaman istek-
li bulunmamakta olmalaridir. Ikinci neden, patent haklar gibi birta-
xim diizenlemelerle, teknolojik yeniliklerin sonuglarindan (bir siire
i¢cin) yalnizca bu yeniligi ileri siirenlerin yararlanmasina olanak ta-
ninmasidir.
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Boylece icerilmig teknolojik gelisme icin elverigli ortam tam re-
kabet kosullar1 degil, tam ya da aksak tekelci piyasa olmaktadir. Tek-
nolojik yenilikler boyle bir tekelci piyasada ileri siiriilmektedir. Bu tir
. teknolojik gelismelerde masraf enazlastirilmasi seklinde bir rekabet
s0z konusu olmamaktadir. Teknolojik gelisme i¢in gerekli masraf ya-
pilmakta, bu masraf diizeyi veri olarak alinmakta, elde olunan farkl
ve yeni mallarin fiyatlarinin belirlenmesi yoluyla engok kara ulasil-
maktadir.

Masraf lizerinde rekabet baghg altinda vermis oldugumuz acik-
lamalarimizin sonuclarini goylece 6zetleyebiliriz : Kamimizea son 35 yl-
da (1946-1980) girisimciler masraflar1 enazlastirarak karlarini engok-
lagtirma yoluna gitmemektedirler. Girisimciler masrafi veri almakta,
bu belirli masraf lizerinde kar encoklagtirmasina calismaktadirlar. Bu
davraniglarinda girigimeiler mallarmni, mallarinin goriiniirdeki ya da

. gercekteki kalitelerini, mallarin fiyatlarini kontrol etmekte, bunlarla
oynarayarak (bunlari manipule ederek) encok kara ulasmaktadir-
lar. (*) Boyle olduguna gore, NIM’nin ii¢iincii éngoriisii olarak aldi-
gmiz “girisimcilerin masraf lizerinde rekabete, enaz masrafl lretim
elde etme yarisina girmeleri” gortsii de gercek iktisat yasamina uy-
mamakta, ona ters diismektedir.

Bu sonuca ulastiktan sonra iki noktaya kisaca deginerek acik-
lamalarimizi tamamhyalim : Son 35 yilda girisimcilerin masraflarini
enazlastirma yoluna gitmedikleri seklindeki goriisiimiiz énemli buna-
Iim donemlerinde gecerli olmayabilir. Ekonomi yogun bir bunalima
girdiginde, gelir diizeyi onemli dl¢ciide azaldiginda girisimciler ile iic-
retli ve maasghlar arasindaki gelir ¢atismas: cok keskin bir nitelik ka-
zanir. Bu catigma ortaminda girisimciler ticretleri kisma, genel olarak
masraflan enazlastirma yoluna gidebilirler.

Deginecegimiz ikinci nokta, “girisimcilerin kan encoklastirmaya
calismalar1” seklinde verdigimiz ifade ile ilgilidir. Karin engoklastiril-
mas1 goriisit NIM’nin bir 6ngoriisii olarak alinabilir. Oysa bu gorils ve
genel olarak NIM'nin firma anlayisi son yillarda elestirilmis, onun ye-
rine farkli modeller gelistirilmistir. Ozet bicimde belirtirsek, bu yeni
modellerde NIM’in rasyonalite anlayisi ¢ok dar ve kati bulunmakta,
onun yerine doyuruculuk (satisficing) ilkesi 6nerilmekte, girisimei ya-
ninda yoneticiye de onem verilmekte, firmalarin gesitli kesim (depart-
ment) ve ogelerin (ajanlarin) olusturduklari bir koalisyon olarak ele
alinmas) gerektigi vurgulanmaktadir. Bu modellerde firmalarin kar

{*) Bu nitelikteki gériigiimuzi [12, s. 98lde de agiklamistik.
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yerine ya da kara ek olarak satis, biiyiime eng¢oklastirmasi yoluna git-
tikleri, piyasada sahip olduklart pay1 korumayr amagladiklarn ileri si-
riilmektedir. (*) '

Biz yukandaki paragrafta “girigimciler kan encoklastirmaya c¢al-
sirlar” dedigimizde firma kuram konusunda cesitli modeller arasinda-
ki tartismalarda NiM’nin gériisiinii benimsiyor degiliz. Yalmzca bu-
rada ¢ok yoni ve boyutu olan bu tartismalara girmek istemiyor, iler-
ki ¢alismalarimizda bu konuyu ele alabilmeyl umuyoruz.

5. SONUC

Bu yazumizda 6nce neoklasik modelin firma konusunda {i¢ énemli
ongoriisit oldugunu belirtiyoruz. Bunlar, firma sayisinin ¢ok, firma-
larin dnemsiz olmasi; girisimcilerin bol, kKarlarin az olmasi (karlarm
yok olmaya yoOnelmesi); girisimcilerin kendi aralarinda enaz masrafa
ulasma yarigmasi (rekabeti) yapmalaridir. Sonra bu ii¢ ongoriyu te-
ker teker degerlendiriyor ve bunlarin higbirinin gercek yasami agik-
lamada basanli olmadigini ortaya koyuyoruz. Sonu¢ olarak ta neo-
klasik iktisat modelinin firma kavraminin gercek yasama uymadigini,
ona ters diistiigiinii gosteriyoruz.

Subat 1981

(*) Bu modeller i¢in, [10, Chapter 15; 11, Chapter 17, 18; 13lden bilgi edinilebilir.
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