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Oz

Bu calismada, bireylerin iktisadi kararlarinda ve
buna bagh ilkelerin gelisiminde toplumsal degerlerin
etkisi incelenmekte, bu ¢ercevede geleneksel iktisadin
rasyonel varsaydigi bireyin, mutlak rasyonel olmadigi
iizerinde durulmaktadir. Ote yandan davranissal iktisadin
temellendirdigi psikolojik etmenlerin yaninda ¢evresel
faktorlerin, 6zellikle de icinde yasadigi toplumsal degerlerin
bireysel kararlarda etkili olusu bu ¢alismanin ana konusunu
teskil etmektedir. Caligmada konu edilen toplumsal
degerlerin 6lciimiinde Islamilik Endeksi (Islamicity Index,
2022) verileri, bireylerin davranislarini sekillendiren bir dis
glidii gostergesi olarak ele alinmustir. Ayrica iilkelerin iktisadi
gelismigligini  yansitmast acisindan Diinya Bankasinin
yayimladig ve alt gelir gruplarini yansitan GSYTH degerleri
(2022), calismamizda analize dahil edilmistir. Her iki veri
grubu arasinda yapilan karsilagtirmali korelasyon analizinde
elde edilen bulgular, calismaya konu edilen iilkeler
itibartyla genel ve alt endeksler ile GSYIH arasinda giiglii-
orta dereceli pozitif korelasyona isaret etmektedir. Sonug
itibartyla tilkelerin iktisadi ve sosyal anlamdaki gelisiminde
toplumsal degerlerin bilhassa sosyal sermeye olarak da ifade
edilen giiven unsurunu besleyen degerlerin kritik 6neme
sahip oldugunun g6z ardi edilmemesi gerektigi kanisina
ulagilmugtr.

Anahtar Kelimeler: iktisat sosyolojisi, iktisat felsefesi,
iktisadi diistinceler, politik iktisat

JEL Kodu: Z13, Z12, Z1

Abstract

This study examines the impact of social values on individuals'
economic decisions and the resulting development of
countries. Within this framework, it emphasizes that
individuals, assumed to be rational by traditional economics,
are not necessarily rational. Furthermore, the main focus of
this study is that, in addition to the psychological factors
underlying behavioral economics, environmental factors,
and particularly the social values within which individuals
live, influence individual decisions. In measuring the social
values discussed in this study, the Islamicity Index (2022)
data is considered as an indicator of extrinsic motivations
shaping individuals' behavior. Furthermore, to reflect the
economic development of countries, the World Bank's GDP
figures (2022), which reflect lower-income groups, were
included in our analysis. The findings of the comparative
correlation analysis conducted between both data sets
indicate a strong to moderate positive correlation between
the overall and sub-indices and GDP across the countries
studied. As a result, it has been concluded that the critical
importance of social values, especially those that foster the
element of trust, also referred to as social capital, in the
economic and social development of countries should not
be ignored.
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Giris

Ana akim iktisat, bireyi tam rasyonel varsayarken son kirk yilda davranigsal iktisat biligsel sinirliliklar,
sezgisel kestirme yollar ve toplumsal yapinin bireysel kararlari sistematik bigimde etkiledigini gostermistir
(Kahneman,2011; Thaler & Sunstein, 2009). Bunun paralelinde, giiven, kiiltiir ve kurumlar yazini ekonomik
performansla giiclii baglara isaret etmektedir (Algan & Cahuc, 2010; Tabellini, 2010; Gorodnichenko &
Roland, 2017; Nunn & Wantchekon, 2011; Barro & McCleary, 2003). Bu calisma, s6z konusu iki hatt1
birlestirerek toplumsal degerlerin davranigsal kanallar ve kurumsal yapilar {izerinden toplumlarin iktisadi
gelisiminde nasil bir rol tistlendigini tartigmaktadir. Arastirma sorulari: (S1) Toplumsal deger gostergeleri
ile kisi basina gelir arasinda anlamli iliski var m1? (S2) iliski, endeks bilesenleri ve gelir gruplarina gore
nasil degisiyor? (S3) Bulgular giiven-kurumlar-kalkinma yaziniyla tutarli mi1? seklindeki ii¢ temel soruya
cevap aramay1 hedeflemistir.

Ana akim iktisat, teorilerini bireylerin rasyonel davranislar sergiledigi varsayimi iizerine olustururken,
(Aktan ve Yavuzaslan, 2020) bireylerin; sevmek, lizlilmek, sinirlenmek gibi duygularinin oldugu, dini
veya toplumsal degerlerden etkilenerek tutum ve davranislarini degistirebildigi ve bu degisimlerin de
kararlarina yon verebilecegi gercegini biiyiik dl¢lide géz ard1 edilen, inkar1 zor bir gergeklik olarak ifade
ederler.

S6z konusu boslugu doldurabilmek amaciyla davranissal iktisat ¢ercevesinde bireylerin, davranis ve
tutumlarinin tamamen duygudan uzak olmadigi, psikolojik faktorlerin bireysel davraniglar tizerinde etkili
oldugu fikri ortaya atilmistir (Thaler, 2016). Bu yaklasimlar davranissal iktisatla birlikte deneysel olarak
bir nevi laboratuvar ortamlarinda Slgiilmeye ¢alisilmistir. Fakat bu ¢alismalarda, birey davranislarini
tam anlamiyla agiklamaya yonelik olmayan, laboratuvarlarda olusturulan yapay verilerden Gteye
gidilemedigini ifade etmek yanlis olmayacaktir. Bu baglamda bireyi tanimak, tutum ve davraniglarim
cozebilmek i¢cin duygu durum degisikliginin yani sira kisinin i¢inde dogup biiylidiigl, etkilesime
girdigi toplumsal yap1 ve degerlerinin incelenmesi gerektigi kanaatindeyiz. Yine bu noktada bireyler
icin mensubiyet duydugu toplumun begenisini kazanmanin, hayatinin en énemli gayelerinden oldugu
gerceginin, géz ardi1 edilmemesi gerektigi muhakkaktir. Dolayisiyla bireyin davraniglarini belirlemesi
asamasinda, begenisini aradig1 toplumun degerlerinin ona kilavuzluk yapacagi yaklasimi ¢alismamizin
temel varsayimlarindandir.

Bu cergevede ilk 6nce Homo ekonomikus, rasyonalite ve sinirli rasyonalite kavramlari agiklanarak
bunlarin iktisat okullar1 agisindan analizleri yapilacak ve devaminda davranigsal iktisat kavrami degisik
boyutlariyla ele alinarak hakkinda gercgeklestirilen erken ve yakin donem c¢aligmalari iizerinde durulacaktur.
Ardindan deger kavraminin anlami, pozitif ve negatif yonleriyle bireysel davranislar tizerindeki etkisi,
toplumsal gelismedeki rolii analiz edilecektir. Ayrica deger kavraminin kaynaklar1 degisik boyutlariyla
irdelenip degerlerin siniflandirilmasi iizerine yapilan ¢alismalar tizerinde durulacaktir. Degerler hakkinda
s6z konusu analizler yapilirken asil amacimiz olan, bireylerin davranislarinda toplumsal degerleri
kendilerine rehber edinmeleri ger¢eginden hareketle 6zellikle bireylerin iktisadi karar ve davraniglarinda
toplumsal degerlerin rolii farkli yonlerden degerlendirilmeye tabi tutulacaktir. Bu noktada 6zellikle Max
Weber’in Protestan Ahlaki ve Kapitalizmin Ruhu ve Adam Smith’in Ahlaki Duygular Teorisi, ¢aligmalari
iizerinde durulacaktir. Biitiin bu analizler yapilirken yukarida da bahsedildigi iizere birey davranislarinin
salt rasyonellik ya da davranigsal iktisadin 6ngordiigii sekliyle yalniz psikolojiye dayandirilmasi yerine,
s0z konusu davraniglarin sekillenmesinde toplumsal degerlerin de 6nemli bir rol {istlendigi gerceginin
alan yazinina kazandirilmasi hedeflenmektedir.

Calismanin analiz kisminda, dnceki boliimde gergeklestirilen teorik elestiri ve Oneriler ¢ercevesinde
Islamilik Endeksinden elde edilen veriler, farkli gelismislik diizeyindeki iilke gruplar1 (dogal kaynak
zengini olanlar hari¢) lizerinde karsilastirmali analizlere tabi tutulmaktadir. S6z konusu analizler
sonucunda gelismis ve gelismekte olan iilke gruplari, sahip oldugu toplumsal degerler itibariyla kendi
i¢clerinde benzerlik arz ederken, iki ayr1 grup arasinda ise anlamli farkliligin oldugu tespit edilmistir.
Dolayisiyla caligmamizin, iilkelerin sahip oldugu degisik toplumsal deger yapilarinin, iktisadi gelismeleri
tizerinde etkili oldugu yoniinde bir bulgu iizerinden iktisat alan yazinina katki sagladigini ifade etmek
mimkiindiir.

46



AUSBD 2025, 25(4), 45-70

Ana Akim iktisat Teorisinde Rasyonellik ve Temel Varsayimlari

Rasyonalite varsayimi dogrultusunda birey davranislarinin; psikolojik, sosyal, toplumsal degerler,
kiiltiirel ve gevresel faktorler yoniinden bagimsiz olarak gerceklestigi kabul edilmistir. Bu baglamda
rasyonalite varsayiminda rasyonel olarak kabul edilen bireyler, sahip oldugu diisiiniilen psikolojik
ozellikleri degismeyen, her tiirlii kosulda ¢ikarlarini maksimum yapmay1 hedefleyen ve kit kaynaklar1 en
etkin sekilde kullanabilen bireyler olarak tanimlanabilir (Karaca, 2017).

Homo ekonomikus birey, kar ve fayda maksimizasyonunu hedefleyen bir kisi olarak felsefi agidan
yalnizca kendi ¢ikarlarinin pesinde kosan, duygularindan arinmais, bencil ve saf akliyla hareket eden bir
varlik anlamimi karsilamaktadir. Bentham’a gore s6z konusu kavramin temelinde; bireyin haz pesinde
kosan ve de acidan kacian bir varlik oldugunu savunan psikolojik temelli agiklamasi bulunmaktadir
(Baloglu, 2000).

Rasyonalitenin kavramlastirilmasinda 6nemli paya sahip olan Weber “pratik, bicimsel, 6zsel ve teorik™
olarak dort farkli rasyonalite siniflandirmasi kurgulamistir (Kalberg, 1980). Weber’in pratik rasyonalite
kavrami, bireyin giinliik yasantisini devam ettirebilmesi i¢in almak durumunda kaldig: kararlart igerir.
Pratik rasyonalite ayn1 zamanda bireyin karar aninda fayda diizeyini maksimum seviyeye ¢ikarabilmesi
icin sahip oldugu ara¢ gerecleri en mantikli ve bilingli bicimde se¢ip, hedefine ulasmasinda 6nemli bir
etmen olarak karsimiza ¢ikmaktadir (Weber, 1958).

Gortldigi sekliyle bireyi, rasyonelligi ile one ¢ikaran bu tavir, biiyilik 6l¢iide klasik iktisadi anlayista
kamu miidahalesini reddeden, her alanda serbestligi savunan bir prensibi iktisadi politikalarin ana
eksenine oturtmaktadir.

Kamu otoritesini reddeden neoliberal iktisadin temel diisiince sistemini olusturan fizyokrat anlayis, dogal
denge diizenine dayanmaktadir. Tarima ve topraga birinci derecede 6nem atfeden fizyokrat diislincenin
dogal diizen yaklasimlari, tabiatin Tanr tarafindan yaratilmasini ve kendi kendisine dongiiler halinde
herhangi bir miidahaleye gerek kalmadan devam edebilmesini esas almaktadir. Bu fikirden hareketle
fizyokratlar, insan da Tanri’nin yarattig1 bir varliktir, dolayisi ile birey hayatina da miidahaleye gerek
yoktur, anlayisin1 savunmaktadirlar (Ay, 2024, 167).

Genel olarak baktigimizda biitiin gezegen, bitki, hayvan ve insanlar Tanr1’nin yarattig1 varliklar olmakla
birlikte, diger canlilarin tamamen icgiidiisel olarak genetik yapilarina kodlanmig bilgelere gore hareket
etmelerine karsin insan, sadece i¢giidiileri ile degil akli, zekas1 ve duygular ile se¢cim yaparak karar
verebilme 6zelligine sahiptir. S6z konusu bu 6zelliklerinden dolay1 insanin, kararlarinda ¢ogu zaman
hataya diismesi de kaginilmazdir (Karagiil, 2020, s. 28-29).

Homo Ekonomikus Diisiincesi

Homo ekonomikus kavraminin kelime kokeni ve dogusu hakkinda kesin bir kaynaktan s6z etmek
miimkiin gériinmemektedir. Baz1 arastirmacilara gére Homo ekonomikus veya ekonomik insan olarak
nitelendirilen bu kavram, ilk olarak 19. ylizyilin sonunda John Stuart Mill tarafindan ortaya atilmistir.
J.S. Mill’in tanimina gore ekonomik bireyin dort temel 6zelligi vardir. Bu 6zellikler; bos zaman, birikim,
liikks ve tiremedir (Persky, 1995).

Homo ekonomikus kavrami klasik ve neoklasik iktisadin temel varsayimlarini olusturmaktadir (Ryan, 2003;
Ustiinel, 1988). Homo ekonomikus kavramsal olarak biitce imkanlar1 ¢ercevesinde refahini maksimize
etmeye calisan birey anlamina gelmektedir (Nyborg, 2000). Bentham’a gére Homo ekonomikusun
temelinde psikolojik olarak, “bireyin haz arayan ve elemden kacan bir varlik” oldugu Onermesi
bulunmaktadir (Yayla, 1992). Homo ekonomikus kavrami “tiiketici olarak fayda maksimizasyonu; iiretici
olarak ise kar maksimizasyonunun pesinde kosan rasyonel bireyi tanimlamaktadir” (Yayla, 1993; Aktan,
2010).
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Birakimiz Yapsinlar, Birakimz Gegsinler Fikri

Fizyokratlar, merkantilistlerin devlet miidahalesini esas alan diisiince sistemine karsi ¢ikarak Vincent
de Gournay’in “Laissez faire, laissez passer (birakiniz yapsinlar, birakiniz gecsinler)” soziinii, ekonomi
diisiince sistemlerinde temel ilke haline getirmislerdir. Ilerleyen donemlerde bu tabir, liberal iktisat¢ilarin
kullandig1 sloganik bir s6z olarak akillarda kalacaktir (Adagay ve Islatince, 2009, aktaran Bilgili, 2020,
s. 13). Liberal iktisatgilardan olan Adam Smith bu sozii, fizyokratlarda oldugu gibi Tanrisal bir anlamla
degil, bireysel ¢ikarlarla agiklama yoluna giderek “gdriinmez el” anlayisini ortaya atmistir (Aktan, 1994,
s. 14 aktaran Cetin, 2011, s. 38-39).

Goriinmez El Anlayis1

Adam Smith’in ortaya attig1 “goériinmez el” kavrami, klasik iktisat¢ilarin diigiincelerinin en 6nemli
ilkesi olarak kabul edilebilir. Klasik iktisat¢ilar, Fizyokratlarin “dogal diizen” varsayimina ikame olarak
“goriinmez eli” kurgulamislardir. Goriinmez el anlayisi bireylerin, fayda ve karlarini maksimize edecek
bicimde davranabilecegini diisiiniir. Bu diisiinceden dolayidir ki gériinmez elin, bireylerin kisisel ¢ikar,
hirs, bencillik ve ihtiraslart gibi duygu ve davranislarindan beslendigi s6ylenebilir. Goriinmez el anlayisi
ile bireysel cikarlarin1 maksimum seviyeye ylikselten bireylerin, dolayli yonden toplumun toplam
faydasini da en yiiksek seviyeye tasiyacaklarina inanirlar (Demir, 1997, s. 29-30).

Klasik Teorinin Rasyonellik Anlayisindan Sinirhh Rasyonellige

Yukarida 6zet bir sekilde ele alinan klasik iktisadin bireyin rasyonelligine dayanan goriisleri ve bunun
yansimasi olarak hicbir denetimi kabul etmeyen serbest piyasa ekonomisi anlayisinin bugiin kiirenin
hemen hemen tamaminda uygulanir hale geldigini ifade etmek yanlis olmayacaktir. Kamu miidahalesini
reddedip rekabet¢i ekonomik sistemi savunan ve bugiinkii iktisadi diisliinceye temel teskil eden soz
konusu ekonomik goriisiin kendisi i¢in asil ilke olarak kabullendigi rasyonellik anlayisini, bugiin yasanan
ekonomik sorunlarin en etkili nedeni olarak degerlendirmek yanlis olmayacaktir. Ciinkii bu 6n kabul ile
sistematik hata yapmayacagi kabul edilen tiretici ve tiiketici roliindeki bireyin; gercekte bilgi eksikligi,
farkli duygu yogunluklari, psikolojik, dini ve toplumsal degerler hatta degisik cografi etkiler nedeniyle
rasyonellikten uzak kararlar verebildigi ve davranislar sergiledigi yoniinde ¢ok onemli bulgular s6z
konusudur.

Sinirh Rasyonalite ve Tanimi

Klasik iktisat ve devaminda gelen iktisat okullarinin temel varsayimlarindan olan rasyonalite diislincesinin,
bireylerin davranislarini agiklamakta genel olarak yetersiz oldugunu kabul etmek durumundayiz. Ciinkii
temelinde insanin oldugu iktisat bilimi ¢ergevesinde bireylerin iktisadi davraniglarini hatasiz bir sekilde
aciklayabilmek miimkiin degildir. Insan, davranis saikleri olduk¢a karmasik bir sisteme sahiptir. Bu tiir
etmenlerin etkisiyle rasyonalite varsayiminin pek ¢ok alanda yetersiz kalmasinin anlasilmasindan 6tiird,
bu eksikligi telafi edebilmek amaciyla “sinirli rasyonel davranis modelleri” olusturma yoniinde arayislarin
yogunlastigini gébrmek miimkiindiir (Senigne, 2011, s. 28).

Neoklasik iktisat okulunun, rasyonel se¢im seklinde nitelendirdigi rasyonalite kavramina karsi en tutarl
elestiriler, Herbert Simon’un varsaydigi sinirli rasyonalite teorisinden gelmistir. Simon, savundugu
varsayimmi ile birlikte mutlak rasyonalite kavrami anlayisini reddetmis ve bilhassa rasyonel oldugu
savunulan firma davranislarinin, sinirl rasyonalite davranisi sergiledigini ifade etmistir (Saltabas, 2019).

Iktisat Teorisinde Davramssal Yaklasim

Davranigsal iktisat, ana akim iktisat olarak adlandirilan klasik iktisadin maksimum faydaci, duygusuz ve
de cikarci seklinde tanimladigi ekonomik bireylerin ayn1 zamanda siirli olan biligsel kapasitelerine de
dikkat ¢ekerek ana akim denilen klasik iktisadin varsayimlarindan daha ger¢ekgi yaklasimlar getirmeye
calisan bir alt daldir (Mullainathan ve Thaler, 2004).
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Genel olarak iktisat biliminde davranigsal iktisatcilar, 20. yiizyilin yarisindan itibaren bireyin psikolojik
unsurlarini iktisadi analizlerine dahil etme konusunda ¢aba sarf etmislerdir (Sent, 2004). Bu noktada
davranigsal iktisat alanin1 etkileyen en 6nemli bilim dali olarak karsimiza biligsel bilim ¢ikmaktadir.
Angner ve Loewenstein, iktisat ile psikoloji bilimlerinin sentezlenmesi sonucu ortaya ¢ikan davranigsal
iktisadin temel aktorleridirler. Bu noktada davranigsal iktisadin temel hedefi, birey davraniglarini sosyal
bir bilim ¢ergevesinde incelemektir. Bu dogrultuda birey davranislar incelenirken psikolojik faktorlerin
g6z oniinde bulundurulmasi bireylerin karar verme siireclerini etkileyen etmenlerin ¢oziimlenmesinde
onemli bir rol oynayacaktir.

Bir bilim olarak iktisat bizlere, dogrudan veya dolayl yolla iliskide oldugu sosyoloji, psikoloji, din
ve kiiltiirel yap1 ile antropoloji gibi bireylerin iginde bulunduklari toplumun, sosyal yasamlarint ve
davraniglarin1 ¢aligma alanlar1 igine alan disiplinlerle birlikte her bireyin kendine has o6zelliklerinin
bulundugunu ve toplum igerisinde veya iktisadi kararlarda farkli tutumlar sergileyebilecegini gostermistir.

Davranigsal iktisat bilimi, biitlin bu gelismeler ve karar alma siiregleriyle ilgili teori ve bulgularin
sonucunda, iktisat, psikoloji ve sosyoloji disiplinlerinin siire¢lerinden etkilenerek sosyoloji ve psikoloji
dalinda yeni bir arastirma alani olarak ortaya ¢ikmistir. Davranissal iktisat, ahlak felsefesinden mekanik
bir bakis agisiyla ayrisarak, soyutlasan ana akim iktisadin tekrardan psikolojiyle bir araya gelip, iktisadin
yukselen yeni bir dali olarak karsimiza ¢ikmaktadir. Bundan dolayidir ki davranissal iktisat kendisini
matematiksel modelleme ve tiimdengelimden ayirmakta ve basta biligsel psikolojinin is birligi ile
deneysel iktisat ve de noro iktisatla birlikte hareket etmektedir. Bazi iktisatcilar deneysel iktisat ve noro
iktisat alanin1 davranigsal iktisadin alt dali olarak gdrmektedirler. Vernon Smith’e gore deneysel iktisat,
bireylerin psikolojik durumlarin yaninda, deneysel uygulamalarla degiskenlerin kontrol edilebilirligini
arastirmaktadir (Wilkinson, 2008).

Davramssal iktisadin erken donemi

Iktisat ve psikoloji biliminin, 20. yiizy1lin ortalarma dogru psikoloji biliminde ortaya ¢ikan degismelerle
birlikte yakinlagsmaya basladiklar1 sdylenebilir. Davranis¢1 ekoliin hakim oldugu bu yiizyilda, sadece
bireylerin uyaricilara verdigi tepkiler ele alinmis, tepkileri meydana getiren biligsel siire¢ dikkate
alimmamustir. Yani davranis¢i ekol yalnizca kanitlanabilir durumlara odaklanarak akil, zeka ve duygularin
davranislara olan etkilerini goz ardi etmistir. Onemli bir nokta olarak da bireylerin salt bir sekilde
matematiksel kaliplara konularak anlasilamayacagi belirtilmistir. Ifade edilen nedenlerden dolay: erken
donem davranissal iktisatcilar, psikoloji bilimi ile es glidiimlii olarak ¢calismis ve ana akim iktisadin yerine
gecebilecek bir model olusturmaya ugrasmislardir (Cekig, 2016, s. 66 aktaran Kaya ve Ozcim, 2019, s.
9).

Simon, ana akim iktisadin tersine bireylerin ekonomik anlamda Homo ekonomikus olamayacaklarini
iddia etmistir. Buna sebep olarak da birey etkilesimleri, zaman ve karmasiklik, bilingalt1 gibi etmenleri
belirtmistir. Simon agisindan ekonomik davraniglarin meydana gelmesi i¢in zamana ihtiyac¢ vardir. Bu
acidan birey davraniglarinin, ana akim iktisadin varsaydigi gibi rasyonel olabilmesi i¢in biitiin alternatif
seceneklerin degerlendirilebilmesi ve ayni zamanda olusturulan ¢oziimlerin de gelecekteki muhtemel
sonuclarina gore davranilmasi gerekmektedir. Yani rasyonel tavir, biitiin olasi sonuglarin bilinmesi ve
bu bilingle davranislarin olusturulmasi anlamina gelmektedir. Bu halin tam anlamiyla basarilabilmesi de
neredeyse imkansiza yakin bir olasilik olarak karsimiza ¢ikmaktadir (Frantz, 2012, s. 14-17).

Davramssal iktisadin yakin donemi

Psikoloji bilimi 1960’11 yillarda, birey davranislarinin zihinle iliskisi ve karar alma durumlariyla ilgili
calismalar yapmis, bu donemde c¢alismalariyla psikologlar, Amos Tversky ve Daniel Kahneman o6ne
cikmistir. Kahneman ve Tversky’nin, erken donem davranissal iktisat¢ilardan farkli olarak, ana akim
iktisadin varsayimlari iizerine yeni analizler yaptigin1 goriiyoruz (Ruben ve Dumludag, 2015).

Yakin donem davranigsal iktisat¢ilardan olan diger 6nemli isim de Richard Thaler’dir. Richard Thaler’1
Kahneman ve Tversky’den ayiran en 6nemli 6zellik, Thaler’in, Kahneman gibi psikolog degil iktisatci
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olmasidir. Thaler ¢aligmalarinda, finansal piyasalar, piyasa yatirimi, tasarruf ve karar alma gibi konularla
ilgilenmistir. 1980 y1linda firsat maliyeti ve batik maliyeti konular1 iizerine yapmis oldugu ¢alismalarinda,
bireylerin rasyonel olmayan davramislarini agiklamaya g¢alismistir. Bunun yaninda Thaler, zihinsel
muhasebe ve beklenti teorisini ayni ¢aligmada birlestirerek, bireylerin tercihlerinde duygularinin daha
baskin oldugunu belirtmistir (Eser ve Toigonbaeva, 2011).

Yakin donem davranigsal iktisat konusunda dikkat ¢ekici bir baska eser, Thaler ve Cass R. Sunstein ile
birlikte 2008 yilinda yayimladiklar1 “Diirtme” adli kitaptir. Calisma, bireylerin karar alma siireclerinde
kars1 karsiya kaldiklar1 hatalar1 belirtip “daha dogru karar almaya yonlendiren “diirtme” kavramini
literatlire kazandirmistir” (Thaler ve Sunstein, 2013). Bu kavram, iktisattan hukuka, ¢cevre politikalarindan
saglik sektoriine kadar genis bir yelpazede uygulanmistir. Diinyanin, Tiirkiye’nin de i¢inde bulundugu
bir¢ok yerinde diirtme birimleri olusturulmustur (Diraz, 2021).

Davramssal iktisatta onde gelen isimler ve teorileri

Davranisgsal iktisat alaninda 6zellikle son donemde ¢ok sayida ve etkili eserin liretildigini goriiyoruz.
Dolayisiyla s6z konusu eserleri kale alan kisi ve ilgili eserleri biraz daha detaylica ele almanin konunun
daha iyi anlasilmasi i¢in yararh olacagi kanaatindeyiz. Asagida davranigsal iktisatta 6nde gelen isimlerin
alana yapmis olduklari teoriler agiklanacaktir.

Bernard Madeville: “Arilarin Oykiisii”: Bernard Mandeville, 1670-1733 yillar1 arasinda yasamis
Hollandali diisiintirdiir. Bernard Mandeville, siyaset ve ahlak felsefesi alaninda ¢alismalar yapmis ve
politik iktisat iizerine tespitlerde bulunmustur. Bu baglamda 1714’te “The Fable of the Bees or Private
Vices (Arilarin Oykiisii veya Kisisel Kétiiliikler Toplumsal Yarar1 Saglar)” adli eserini 24 yil siiren bir
calisma sonucunda yayimlamistir. S6z konusu eserde, toplumu ve iginde is boliimii halinde yasayan
bireyleri, kovan i¢inde yasayan arilara benzetmistir (Yigit, 2018).

Herbert Simon: “Yonetsel Davranis”: Herbert Simon, 1947 yilinda “Y 6netsel Davranis” adli kitabinda,
ana akim iktisadin kurgulamis oldugu teorileri tekrardan ele almistir. Bu baglamda, karar ve davraniglar
ile faydasini maksimize etmeye ¢alisan birey tanimlamasi yerine, karar ve davraniglara etki eden faktorlere
dikkat ¢cekmeye ¢alisarak goriislerini ifade etmistir. Bireylerin rasyonellikten ayrildigi durumlara dikkat
ceken Herbert Simon, orgiitsel hedeflerin 6n planda ve bireyin de s6z konusu gruba dahil oldugu hallerde,
bireyin kendi amag¢ ve arzulart yerine, i¢inde bulundugu grubun amag¢ ve arzulariyla hareket ettigini
belirtmektedir (Barut, 2019).

George Katona: “Psikolojik Ekonomi”: George Katona ve Michigan Universitesindeki arastirmacilar,
yapmis olduklar1 ¢alismalar sonucunda davranigsal iktisadin literatiiriine ilk 6ncii eser olarak da gegen,
yeni bir yaklasim kazandirmislardir. Katona bu tezinde, neoklasik iktisadin matematige dayandirarak
temellendirdigi yontemleri reddetmis ve matematik biliminin dogas1 geregi olusturdugu soyut durumu
somut verilerle ifade etmeye calismistir. Bu durum icin de aliskanlik, iyimserlik, karamsarlik, 6zlem,
tutum gibi bireyin karar ve davraniglarini etkileyebilecek degiskenler ile anket sistemine dayanan bir
yontem kullanmaya c¢alismistir (Tomer, 2007). Ekonomik sorunlarin analizinde psikolojik faktorlerin
Oonemsenmesi gerektigini belirtmistir.

Daniel Kahneman: “Hizh ve Yavas Diisiinme ile Fayda Algis1”: Geleneksel iktisatta, faydanin ol¢iiliip
Ol¢iilemedigi sorusu lizerine tartigma yasanirken Kahneman’in 6nciiliigiinde olusturulmaya ¢alisilan fayda
teorilerinde, birbirlerinden farkli karar ve deneyimlenen fayda ayrimina gidilmistir. Deneyimlenen fayda
hazzin bir sonucu olarak ortaya ¢ikarken, karar faydasi bilgiye dayali diisiincenin ortaya koydugu fayda
anlayisidir. Bundan dolay1 deneyimlenen fayda, karar faydasindan farkli olarak ge¢misteki deneyimlerin
bir sonucudur (Kamilgelebi, 2012).

Kahneman ve Tversky’nin Beklenti Teorisi: Beklenti teorisine gore bireylerin davranis bigimleri iki
sekilde meydana gelmektedir. Ilk olarak bireylerin duygulari, verdikleri kararlarda olumsuz bir etkiye
sebep olabilmektedir. Ikinci olarak da bireyin biligsel &n yargilariyladir ki bunlar, rasyonel karar almay1
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zorlastirmaktadir. Beklenti teorisi, bireylerin karar siireglerinde, alinan kararlarin sonuglarindan daha
fazla, elde edilebilecek kazang ve kayiplara yiikledikleri degerleri dikkate aldiklarini belirtmektedir
(Tekin, 2016).

Richard H. Thaler: “Diirtme”: Richard H. Thaler, Kahneman ve Tversky’nin bireylerin karar alma
stirecleri lizerine yaptiklar1 ¢aligmalardan etkilenmistir. (Angner ve Loewenstein, 2006). Thaler’in yaptigi
calismalar dahilinde, bireyin ekonomik tercihlerinin; sinirli rasyonellik (biligsel kisitlamalar), toplumsal
tercihler ve oto-kontrol faktdrleri tarafindan belirlendigini ifade etmek miimkiindiir.

Thaler ve Sunstein 2017 yilinda birlikte calistiklar1 ve Nobel Odiilii almalarma vesile olan 2008 tarihli
“Nudge (Diirtme)” ¢alismalari, “bireylerin kararlarinda 6n yargilar veya bilingalt1 yonlendirmelerinin
etkisini gostererek c¢esitli deneyimleri de bir araya getirmistir”. Thaler, bagkalarinin kararlarint dogrudan
olmasa da dolayli yonden etkileyebilen kisi veya birimleri “se¢im mimar1” olarak adlandirmaktadir.
Calismada, bireylerin kararlarin1 yonlendiren “se¢cim mimarlarinin”, baskalarinin kararlarinda ¢cok daha
etkili olabilmeleri i¢in “diirtiiler” insa etmeleri gerektigi ifade edilmektedir. Insa edilen bu diirtiilerle
birlikte, bireylerin sahip olduklar1 se¢im Ozgiirliigii kisitlanmadan, yapacaklar1 se¢cimler ve alacaklari
kararlarda biligsel sinirlar dikkate alinarak, karar verme davranislarinin degistirilmesinin miimkiin oldugu
belirtilmistir (Thaler ve Sunstein, 2009).

Davramissal iktisadin elestirisi

Davranigsal iktisat, geleneksel iktisadin bireylerin rasyonel olduklarini varsaymasindan dolay1 gevre,
toplumsal deger, din, kiiltiir gibi faktorlerden etkilenmeden salt kisisel ¢ikarlarima dayali kararlar
alabildiklerini kabul eden bu tutumun ger¢ek hayati dogru yansitmadigini savunmaktadir.

Davranissal iktisadin, birey davranislarina iliskin psikolojik yaklasimlari ve iktisat politikasini iyilestirme
potansiyeli nedeniyle iktisat alaninda oldukca énemli bir yer edindigini sdyleyebiliriz. Bununla birlikte
degisik sebeplere dayali elestirilere de muhatap oldugu goz ardi edilemez. Davranissal iktisada yapilan
elestirilerden biri, genellikle laboratuvar ortamlarinda toplanan deneysel verilere dayandirilmasidir. Bir
diger elestiri ise kurgulanan “diirtme” benzeri yapilarin bir siire sonra hiikimetler tarafindan bireylere
uygulanabilecegi kaygisidir.

Siurh rasyonalite ve davranigsal iktisat teorilerinin, ana akim iktisadin temel ongoriisii olan rasyonellik
varsayimina yonelik yaptigi elestiriler her ne kadar tutarli olsa da yukarida deginildigi iizere, bireyin
rasyonellikten uzak addedilen davranislarini agiklamada ortaya attiklari iddialarin tatminkar olmadigi
yoniinde ciddi kaygilar bulunmaktadir. S6z konusu kaygilar1 belli 6l¢iide de olsa ortadan kaldirabilmek
ve calismaya Ozglinliik kazandirabilmek amaciyla ikinci boliimde bireysel davranislarda toplumsal
degerlerin rolii lizerine analizler yapilacaktir.

Toplumsal Degerler ve Karar Almada Rolii

Sosyal bilimler alaninda ilk kez Polonyali filozof ve sosyolog olan Florian Witold Znaniecki’nin
caligmalarinda gecen deger kavrami, “giiclii veya kiymetli olmak™ anlaminda kullanilan “valere”
kokiinden gelmektedir. Deger kavrami, psikoloji, sosyoloji, antropoloji gibi bir¢ok sosyal bilimlerde
kullanilmakla birlikte, genel olarak bireylerin hal ve hareketleri ile toplumsal olaylar1 analiz etmede etkili
bir olgiit seklinde degerlendirilmektedir (Aydin, 2011).

Sosyoloji, psikoloji, antropoloji gibi farkli disiplinler tarafindan degisik saiklerle ilgi duyulan deger
olgusu; sosyoloji agisindan “toplumsal bir olgu olmas1”, psikolojik acidan “davranislart yonlendiren gii¢
olmas1”, antropolojik olarak da “kiiltiirden kiiltiire degisebilen bir yap1 arz etmesi yoniiyle ¢alismalara
konu olmaktadir (Kaymakcan, 2010).
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Degerin Tanimlanmasi

Deger, toplumsal yapinin biitiinliigii ve devamliligini saglayan, duygu, diisiince ve davranisin dogrulugunu
onaylayan, bireyi dogruluga, giizellige yonlendiren ve de korunan inanislar olarak tanimlanmaktadir
(Tural, 1988). Bu dogrultuda deger, s6z konusu toplumun devamliligini saglamak icin i¢inde bulunan
bireyleri tarafindan kabul edilen duygu, diisiince, ahlaki ilke ve inanclar olarak da ifade edilmektedir
(Kazilgelik ve Erjem, 1994).

Genel olarak deger kavrami, tek bir inang degil, bir¢ok inancin ortak yoniine karsilik gelen, dolayisiyla
diinyanin ekseriyetinde kabul gorebilen bir alakali anlayis, gerceklik ve hisleri ifade etmektedir. Deger
kavrami ahlaki davranis perspektifinde ise bir bireyin diger bir bireyi; davranis, diisiince, tutum, niyet,
ilke ve benzeri yonlerden nitelendirirken yararlandigi soyut 6lciitler seklinde kabul edilmektedir (Glingér,
2000).

Davranis1 yonlendiren deger, ideal olani, arzu edileni, toplumsal yasama dair inanglari, bir nesne veya
varliga atfedilen 6nemi yahut iistiinligii de ifade etmektedir (Aydin, 2010).

Bireyler, toplumsal iligkiler kurarak degerleri 6grenip igsellestirirken s6z konusu igsellestirmenin
yogunlugu 6l¢iisiinde kendilerine toplumda bir yer edinmektedirler. Bu anlamda insan yasantisi, iyi-kétii,
giizel-cirkin, sevap-giinah gibi toplumsal degerlendirmelerle anlamli héle getirilmeye c¢alisilmaktadir
(Hokelekli, 2010).

Degerlerin Siniflandirilmasi

Toplumsal degerleri; iktisadi, siyasi, kiiltiirel, maddi, manevi, yerli ve yabanci degerler seklinde
siniflandirmak miimkiin olmakla birlikte, bunlardan en dikkat ¢ekeni, s6z konusu deger olgusunun pozitif
veya negatif anlam igerikli olmasi halidir.

Pozitif ve negatif degerler

Degerler, genel olarak toplum ve bireyler agisindan hep pozitif anlam yiiklii olarak algilanmasa da her
zaman ve her yerde boyle olmayabilecegi gercegi goz ardi edilmemelidir. Ciinkii genel olarak toplumun
dini inang, kiiltiir ve ahlaki ilkelerine gore sekillenen degerler, yasanilan cografya ve giiniimiizde her tiirlii
medya araclarindan da fazlasiyla etkilenebilmektedir. Dolayisiyla olusan s6z konusu degerlerin ilgili
toplum i¢in pozitif bir etki kaynagi olusturmasi kadar, menfi yonde de bireylerin karar ve davraniglarini
etkileyebildigi yadsinamaz (Karagiil, 2018, s. 434). Hatta ge¢miste pozitif bir deger olarak degerlendirilen
bir alginin, gelecekte s6z konusu toplumun yasadigi degisimler ve kusak farklilagsmasi sonucu negatif bir
degere de doniisebilecegi dikkatlerden uzak tutulmamalidir.

Toplumsal yapiya katki saglayan ve iilkenin gelisimine destek olan toplumsal begenileri, pozitif deger
olarak diistinebiliriz. Fakat bunun yaninda “sosyal catismaya zemin hazirlayan yaklagimlar ile yine bir
toplumda isini hakkiyla yapmadan ziyade, markal1 tiiketim yapmanin daha fazla begeni almasi, negatif
toplumsal degerlere 6rnek olarak verilebilir. Ciinkii ait olunan toplum tarafindan begenilme ve takdir
edilme arzusu tasiyan bireyin, boyle bir toplumda iiretimden ziyade, tiiketimle kendisini 6ne ¢ikarmasi
s0z konusu olacaktir ki bu da adi1 gecen iilkede iiretim yetersizligi ve karsili§1 olmayan tiikketime baglh
bircok iktisadi ve sosyal sorunlarin yasanmasina neden olabilecektir.” (Karagiil, 2018, s. 435).

Erol Giingor’de deger simflamasi

Erol Giingor degerleri; dini, siyasi, iktisadi, ahlaki, sosyal ve estetik boyutlu olanlar seklinde yedi grupta
simiflandirmig, Giingdr, Spranger’in degerler smiflandirmasina “yedinci deger olarak ahlaki degeri
eklemis” ayrica Giingor (2000), olusturdugu yedi deger siniflamasi ile iligkili olarak 29 deger maddesi
olusturmustur (Bolat, 2016, s. 332).

Genel olarak her davranisg, belli bir deger grubu ile iligkili goriiliir; 6rnegin iktisadi bir davranisin arka
planinda iktisadi degerin bulundugu kabul edilmektedir. Bu durum dogru olmakla birlikte, herhangi bir
davranis durumunun tek bir deger gurubuna gore belirlenebilecegi sdylenemez. Eger s6z konusu deger
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gruplariin ¢ikis noktasi toplum ise ve birey de toplumdaki degerlerden genel olarak etkilenerek yagamini
stirdliren bir varliksa o zaman bu baglamda davranislarin, degerlerin biitiiniiyle etkiletisimde olmasi
beklenebilir (Bolat, 2016).

Degerlerin islevleri

Degerlerin toplum igerisinde bireyler tarafindan benimsenmesi, amaglarini yerine getirdiginin bir
gostergesi olarak karsimiza ¢ikmaktadir. Bu baglamda degerlerin toplum yapisindaki en miihim gorevi
“bireyleri ortak bir amag, diisiince ve hedefte” birlestirebilmesidir (Aydin, 2011).

Fichter (2001, s. 150-151), degerlerin islevlerini genel olarak asagidaki sekilde ifade etmektedir (Fichter,
2001):

» Degerler, toplumsal yapidaki ideal diisiinme ve davranislarda bulunma sekillerine isaret eder.

* Degerler, toplumsal kontrol ve baski aracidir. Bireyleri, torelere itaat etmeye ve dogru olan1 yapmaya
yonlendirir.

* Bireylerin igerisinde bulunduklar1 ortamdakilerin géziinde nerede durdugunu bilmesine yardim
eder.

» Degerler, bireylerin dikkatini arzu edilen, faydali ve 6nemli olarak goriilen maddi kiiltiir nesneleri
tizerinde toplamaktadir.

+ Bireylerin toplumsal rolleri tercih edip gergeklestirmelerine kilavuzluk eder.

* Degerler, toplumda bir dayanigsma araci olarak da islev gérmektedir. Toplumsal dayanismay1 yaratan
ve devamli kilan miisterek degerler, bireylerin bir araya gelmelerinde etkilidir.

Degerlerin bu islevlerine bakarak degerlerin en 6nemli amaclarinin toplumsal dayanigsmayi saglamak
oldugu soylenebilir. Degerlerin bu islevlerinden dolayidir ki sosyal degerlerin gorevleri en etkili sekilde
toplumlarin bunalim ve ¢oziilme gibi zamanlarinda ortaya ¢ikar. Bu baglamda toplumsal yapi igerisinde
“tyilik, dogruluk, sefkat, sadakat, vefa” gibi manevi degerlere gosterilen saygi, toplumsal yapicc ve sosyal
iliskilerin temel birlestiricisidir. Bu sekilde toplumu bir arada tutan manevi degerler, toplum i¢inde bir
arada yagamay1 anlaml kilar (Yazici, 2014).

Iktisat Teorisinde Deger Olgusu

Iktisat teorisinde genel anlamda degeri, mal ve hizmetlere atfedilen énem ve karsiliginda ddenebilecek
bedelin kiymeti olarak ele almak miimkiindiir, bununla birlikte iktisat teorisi agisindan deger kavraminin
aciklanmasinda bazi giigliikler bulunmaktadir. Bu giigliikleri su sekilde siralayabiliriz (Deare, 1978):

* Mal nasil ve neden deger kazanir?

* Malin iiretilmesi sonucunda ortaya ¢ikan gercek degeri ile para veya diger mallarla 6l¢iilmesi sonucu
meydana gelen piyasa degeri arasindaki farklilik nasil ¢oziimlenecek?

Iktisat teorisindeki deger konulu calismalar bu ve benzeri sorularmn cevaplarmi bulmak amaciyla
baslamistir, diyebiliriz. Bu baglamda merkantilistler, deger dolayisiyla zenginligin kaynaginin dis ticaret,
fizyokratlar ise toprak oldugu yoniinde fikir ortaya atmislardir.

Klasik iktisat okulunun kurucusu Adam Smith, degerin genel olarak iki anlami oldugunu séylemektedir.
Birincisi herhangi bir nesnenin faydasina gore “kullanim degeri” ve ikinci olarak da s6z konusu nesnenin
farkli bir mal ile degisimi, diger bir ifadeyle satin alim1 yani “degisim degeri”dir. Bu noktada kullanim
degeri fazla olan nesnelerin degisim degeri diisiik, degisim degeri yiiksek olanlarin ise kullanim degeri az
olabilmektedir. Bu baglamda Smith’in degeri belirleyen ve 6l¢gmemizi saglayan nedir, sorusuna cevabi:
“...emek, biitiin mallarin degisim degerinin gercek olciisiidiir” seklindedir (Smith, 1776/2006, s. 30-31).
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Max Weber’de toplumsal degerler ve iktisadi gelisme

Max Weber, modern sosyolojinin 6nde gelen, dnemli isimlerinden biri olarak literatiirde yer almaktadir.
Weber, bilgi sosyolojisi, din sosyolojisi, iktisat, hukuk, tarih gibi alanlarda bir¢ok calisma yapmis
olmakla birlikte “diinya tarihini bilen son kisi” olarak hatirlanmaktadir (Isiktag, 2008). Weber, 6zellikle
din ve sosyoloji lizerine yaptig1 arastirmalarda, ekonomi ile din arasindaki gelismelerin meydana gelmesi
siirecinde, din olgusunun toplumsal yasam tizerindeki etkilerinden bahsederek dinin toplumda belirleyici
bir etmen oldugunu ifade etmektedir (Oktem, 1988).

Weber calismasinda, gecmis veya giinlimiizde bazi uygarlik, kiiltiir ve dinlerin, toplumsal gelismede
olumlu, olumsuz bazen de etkisiz kaldig1 sonuglarina ulasmistir. Bu sonuglara ulasirken varsayiminda
kullandig: sorular soyledir; “Antik Cin ve Hint uygarliklar1 sanayi yiikselisi i¢in gerekli 6n kosullara
sahip olmalarina ragmen bunu, ni¢in bagsaramadilar? Benzer sekilde, sanayi devrimi oncelikle Katolik
Bat1 Avrupa’da degil aksine Ingiltere, Hollanda ve Almanya gibi kuzey ve Protestan iilkelerde nicin
gerceklesti?” (Slattery, 2012).

Weber, bu sorular sonucunda ulastig1 bulgular neticesinde, kapitalizm ile Protestan ahlaki arasinda bir
baglanti oldugunu diisiinmektedir. Fakat bu diislincede Weber, Protestan ahlakini, kapitalizmin tek sebebi
olarak da gérmemekle birlikte 6nemli nedenlerinden biri olarak degerlendirmektedir (Kostas, 1993). Bu
asamada, cografi konumdan politik tercihlere, sosyal yapidan toplumsal degerlere ve dini-kiiltiirel kodlara
uzanan genis etki alaninin, tilkelerin ekonomik gelisme dinamiklerini belirlemede goz ardi edilemeyecek
bir rol oynadig1 agiktur.

Adam Smith’in ahlaki duygular teorisi

“Ahlaki Duygular Teorisi” kitabin1 1759 yilinda yayimlayan Adam Smith, ¢alismasinda insanin duygu,
tutum ve davraniglar ile alakali fikirlerini dile getirmis ve toplumdaki dogal diizen dengesinin insan
davraniglar lizerindeki etkilerini incelemistir. Bu baglamda Smith, insanin salt bir sekilde kisisel fayda
diirtiistiyle hareket etmedigini, talep ve arzularini diger bireylerle etkilesim i¢ine girerek karsilamaya
calisan bir yapi icinde oldugunu ileri stirmektedir. Smith’e gore bireyin toplum tarafindan kabul
goriilme, begenilme, sevilme gibi arzu ve istekleri bulunmaktadir. Smith’in bu diisiinceler ¢ercevesinde
birey ve psikolojik faktorlerini degerlendirme incelemeleri ile davranigsal iktisadin bir nevi baslangicini
olusturdugunu ifade etmek yanlis olmayacaktir (Barut, 2019).

Smith’e gore, bireylerde var olan birtakim duygular, diger bireylerin mutluluguna veya mutsuzluguna
sebep olabilmektedir. Bu noktada birey davraniglarinin temel belirleyicisi “sempati” kavramidir. Bu
baglamda bireyler kendi mutluluk veya mutsuzluklarini diger bireyler ile paylagmak isterken benzer sekilde
bagkalarinin {iziintli ve seving anlarina da katilmak istemektedirler. Smith’e gore bu tiir davraniglarin
temelinde toplum veya birey goziinde; begenilme, dvgii alma, onaylanma gibi duygular bulunmaktadir
(Barut, 2019).

Smith, “sempati ve kendini sevme” duygularin1 ekonomik durum ve faaliyetlerin bildirilmesinde de
kullanmistir. Smith bu durumla ilgili olarak birey neden daha fazlasini ister, neden daha cok calisir ve
daha c¢ok caba harcar gibi durumlar iizerine gozlemler yapmistir. Smith acisindan: “Zenginliklerimizi
sergileyip yoksullugumuzu saklamamiz, insanligin acimizdan ¢ok sevincimize sempati duyma egilimi
tasimasindandir. Zengin kisi zenginlikleriyle gururlanir ¢iinkii onlarin dogal olarak diinyanin ilgisini
iizerine cektigini disitiniir. Yoksul kisi ise bunun aksine yoksullugundan c¢ekinir. Ciinkii etrafindaki
kisilerin kendisine aciyarak ya da kiigiimseyerek bakacagini diisiiniir (Bugra, 1995).

Ibn Haldun’da asabiyet ve toplumsal gelisme

Islam diinyas: diisiiniirlerinden ibn Haldun tarafindan 14. yy. da kaleme alman “Mukaddime” sosyal
bilimleri disiplinler aras1 degerlendiren ilk calisma olarak kabul edilmektedir (Boulakia, 1971). ibn
Haldun toplumsal davranislart Mukaddime’de asabiyet kavrami ile agiklamaktadir. Asabiyeti kavram
olarak, bir toplumun kendi i¢inde karsilikli dayanisma ruhu ile biitiinciil bir davranis sergilemek suretiyle
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rakiplerine Ustiinliik saglama sinerjisi olarak degerlendirmek miimkiindiir. Bir bagka ifadeyle toplum
icindeki bireylerin toplumun refahin1 saglamak i¢in maksimum gayreti gostermesidir (Kozak, 1984).
Ibn Haldun’a gore, asabiyet kavramindaki is birlik¢i halindeki birey davranislar1 toplumsal temellere
dayanmaktadir (Gierer, 2001).

Ibn Haldun, bireylerin yasadiklari topluluklarin refahmi artirabilmek adina altruistik davranislar
sergilediklerini, gocebe toplumlarda ise so6z konusu dayanisma iliskisinin daha ziyade akrabalik
iligkileriyle desteklendigini ifade etmektedir (Kayapinar, 2006). Gocebe topluluklarin tersine yerlesik
toplumlarda bu durum devletin kurulusunda is birligi halindeyken gelisim ve kalkinma agamasinda halk
ile yonetim arasindaki iletisim zamanla zayiflamaktadir. “Yerlesik toplumlar is birligi ve is boliimiiyle
birlik igerisinde gelisim saglarken birliklerini siirdiirebilmeleri i¢in bir lidere; bir yonlendiriciye ihtiyag
duyarlar” (Boulakia, 1971). Ibn Haldun’daki bu yaklasimlarin paternalizm ile benzer bir duruma isaret
ettigini, davranissal iktisadin yakin doneminde ileri siirdiigii “diirtme” fikrine baglh gelistirdigi diislincenin
yine paternalizmle baglantili oldugu goz ardi edilemez (Camerer, Issacharoff, Loewenstein ve Rabin,
2003).

Toplumsal Degerler ve iktisadi Hayat

Iktisadi hayatin temel unsurunu olusturan iiretim, tiikketim ve paylasim faktorlerinin ana kaynagini birey
davraniglarinin teskil ettigi temel kabuldiir. Bu baglamda sosyal bir bilim olan iktisat ve iktisadi hayatin
daha iyi anlasilip analiz edilebilmesi i¢in, muhakkak suretle birey davranmiglarinin kdkenine inilerek
nedenlerinin biitiin yonleriyle kavranmasi zorunluluk arz etmektedir. Aksi takdirde bugiin genel gecerlilige
sahip olan kapitalist iktisat teorisindeki; liretici firmanin tek hedefi kar maksimizasyonunu, tiiketici bireyin
asil amaci ise fayda maksimizasyonunu saglamaktir, anlayisi ile insanin iktisadi faaliyetlerini yeterince
aciklayabilmek miimkiin degildir.

Birey davraniglarini; neoklasik iktisat ile baglayan marjinalist yaklasimlara dayandirip, bireyin rasyonel
oldugunu varsayarak kar ve fayda kavramlari temelinde a¢iklayabilmek miimkiin géziikmemektedir. Biitiin
bunlardan dolayidir ki iktisadi hayatin i¢inde ana karakter olarak bulunan birey davranislarini incelerken
sadece; kendi ihtiyaclarini degil, bununla birlikte kendisinin duygu durum hali, inanglari, idealleri ve ait
oldugu toplumun degerlerinin birlikte ele alinmasinin zaruret arz ettigi gézlerden kagmamalidir.

Sekil 1’de de belirtilmis oldugu gibi toplumsal degerler, toplumsal davraniglara kaynaklik ederken,
toplumsal davraniglar da iktisadi davranislar1 yonlendirme noktasinda énemli bir koprii gorevi gorerek,
iktisadi hayat1 dolayli yonden etkilemektedir (Karagiil, 2018, s. 436). Goriildiigii tizere din, kiiltiirel, tarihi
yasanmigliklar ya da 6zenti kaynakli gelisen degerler toplumlarin sosyoekonomik yapisini belirlemektedir
(Karagiil, 2020, s. 49-51).
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Sekil 1. Toplumsal Degerler ve Iktisadi Hayat (“Rasyonel Ekonomi ve Davranis iktisadindan Degerler
Iktisadina” M. Karagiil, 2018, Mehmet Akif Ersoy Universitesi [IBF Dergisi, 5(2), s. 425-440
makalesinden aynen alinmistir.)

Degerler ve bilgi edinmenin maliyeti

Dini ve kiiltiirel degerler dogrultusunda her tiirlii ahlaki olmayan davranistan kaginan bireyler; her seyden
evvel iretimde verimliligin artmasi, ticarette giivenin tesis edilmesi, sozlesmelerde taraflarin sdziinde
durmalarina olanak saglayacaklarindan bir¢ok yoniiyle ekonomik faaliyetlerde maliyetlerin azalmasina
neden olacaklardir. Dolayisiyla giivenin hakim oldugu toplumlarda bireyler piyasa icerisinde almak
istedikleri mal ve hizmetleri ekstra bir bilgi maliyetine katlanmadan satin alabilir. Bu baglamda da bilgi
maliyetinin ortadan kalkmasiyla bireylerin ekonomik faaliyetleri nispeten daha diisiik bir maliyetle
gerceklesmis olacaktir (Demir, 2003).

Degerlerin piyasada haksiz rekabeti dnleme giicii

Piyasa sisteminde bulunan alic1 ve satict konumundaki bireyler piyasaya birbirlerinden farkli sartlarda
girmektedirler. Ornegin is arayan ve uzun bir dénem bulamayan bir birey, emek piyasasindaki iicret
oranlarma bakmaksizin bulabilecegi islerde diisiik licret oranlarinda caligmaya goniillii olabilecektir.
Dolayisiyla esit piyasa giiciine sahip olmayan taraflarin olusturdugu piyasada zayif olan taraf her zaman
kaybeden olacaktir.

Dolayisiyla toplumsal degerler dogrultusunda vicdanli, ahlakli ve erdemli bireylerin yetistigi bir ortamda,
yukarida bahsettigimiz emek sOmiiriisii tarzinda illegal olusumlarin 6niine toplumun kendisinin gegerek
sistemi kontrol altina alabilecegini diigtinebiliriz.

Degerlerin piyasa iliskilerindeki diizene katkisi

Bireylerin mal ve hizmet piyasasinda birbirleriyle yiliz yiize iligkiler kurmak yerine gelisen teknoloji
sayesinde telefon, bilgisayar, internet gibi araglarla iletisim saglamaya basladigi andan itibaren karsilikli
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saglanan giliven, sosyal denetim gibi faktorler etkinligini kaybetmektedir. Bu durumda piyasada hig
gormedigimiz satici veya alicilarla, tanimadigimiz iilkelerde iiretilen {iriinler vasitasiyla iliski kurmaya
baslariz. Bu duruma, piyasanin “insan iliskilerini anonimlestirmesi” ad1 verilmektedir (Erol, 2012).

Insan iliskilerin anonimlesmesi, piyasada yiiz yiize olan iligkilerin meydana getirdigi sadakat duygusunun
zayiflamasina, denetimin yok olmasina, taahhiitlerin giivenilmezligine, istismar ve kandirma gibi
egilimlerin artmasina sebep olabilmektedir (Demir, 2003). Insan iliskilerinin anonimlesmesine ragmen
bu tiir davraniglarin azalmasi veya engellenebilmesi yine toplumsal degerlere baghdir. S6z konusu
toplumdaki is ahlaki, bireylerin erdemli davranislari, inanglar gibi etmenler ile ahlakli ve giivenilir bir
toplumun olusmasi sonucunda ikili iliskiler yiiz yiize olmasa bile kendi kendisini yonetebilen giivenli bir
piyasa ortaminin olusmasina katki saglayabilir.

Degerlerin boliisiime katkisi

Iktisadi hayatta dini inanglar, ahlak normlar, orgiit kiiltiirii gibi toplumsal degerler toplum igindeki
bireylerin kazanglarinin mesrulugunu belirleyen unsurlar olarak karsimiza ¢ikmaktadir. Piyasa aktorleri,
icinde bulunduklar1 toplumsal degerlerin izin verdigi yolda ilerleyerek, iiretimine katilmadiklar
kazanglarin pesinde kosmadiklar1 takdirde, haklarinin bulunmadig1 baska bireylerin kazanglarina hem
g6z dikmez hem de kaynaklar1 boga harcamayarak gelirlerin boliisiimiine zarar vermemis olurlar (Demir,
2003).

Degerlerin iiretim, tasarruf ve refah artisina katkisi

Kaynagini din, kiiltiir, gelenek gibi toplumsal degerlerinden alan ve bunu kabullenen bireylerin ¢alisma
ahlak1 ve ¢aligma anlayis1 hem piyasa yapicilarinkinden daha etkin hem de toplum agisindan daha faydali
olabilmektedir. Bu baglamda bireylerin daha fazla iiretmesi daha ¢ok gelire imkan saglayacaktir. Cok
calisip daha fazla liretmenin daha fazla tilkketmek amaciyla yapilmamasini kavrayan, bu durumun bir
ahlaki erdemlilik neticesinde ger¢eklesmesini idrak eden toplum, bu durumdan daha fazla ticari kazang
saglayip refah seviyesini yiikseltebilecektir (Erol, 2012).

Tasarruf i¢in de benzer bir durum s6z konusudur. Toplum agisindan yapilacak daha fazla tasarruf, tiretim
asamasinda kullanilabilecek daha fazla sermaye anlamina gelecektir. Olusan bu sermaye de ¢ok calisma
unsurunda oldugu gibi ekonominin biliyiimesi, liretim faktorlerinin aldiklar1 paylarin artmasi gibi olumlu
sonuglar yaratacaktir (Erol, 2012).

Sonug olarak piyasa yapicilarininkinden daha fazla ¢alismay1 ve daha fazla tasarruf etmeyi 6zendiren
bir toplumsal degerler anlayisi, iktisadi hayat ve dolayisiyla ekonomiyi olumlu etkileyebilecektir. S6z
konusu toplumsal anlayis ile bireylerin ¢aligma ve tasarruf etme isteklerini artiran ve sonug olarak da
toplumsal refahin yiikselmesine katkida bulunan bir siire¢ yasanmasi ka¢inilmazdir (Demir, 2003).

Toplumsal degerler ve iktisat politikalarinin etkinligi

Iktisadi hayat ile degerler sistemi ve de dolayli yoldan dini hayat arasinda karsilikl1 bir etkilesimin var
oldugu ge¢misten giiniimiize bilinmektedir. Bu noktada dinlerin iktisadi hayatla ilgilenmeleri kendi
acilarindan olmustur. Bu baglamda dinler daha ¢ok iktisadi davranislarin dini ilkelere uyup uymadig:
yoniiyle, diger bir ifadeyle iktisadi hayatin dini hayata olan etkisi lizerinde durmustur. Bu yaklasimin
tersine donmesi, yani dini hayatin iktisadi hayat {izerine olan etkileri agisindan incelemeler, daha ¢ok
yakin donemlerde rastlanan bir uygulamadir. Bu tiir bir tavir degisikliginde, 6zellikle “The Protestant
Ethich and The Spirit of Capitalism (Protestan Ahlaki ve Kapitalizmin Ruhu)” adli ¢alismasi ile Max
Weber’in yapmis oldugu elestiri ve katkilarin etkili oldugu sdylenebilir (Orman, 2008).

Weber ve eseri ile alakali olarak yukarida ilgili basliklarda da yer verdigimiz lizere, iktisadi hayat ile
toplumsal bir deger kaynag1 olarak din arasindaki etkilesimin illaki birbirlerine zarar verecek sekilde
olmayacagi, Protestan ahlakin kapitalizmin gelismesinde iistlendigirole bakilarak anlatilmaya ¢alisilmistir.
Weber, bu noktada bahsettigimiz {izere iki alan arasinda tek tarafl1 katki olmayacagini, her iki alanin da
birbirlerine katki saglayacagini ifade ediyordu (Weber, 1989).
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Iktisat politikalar1 cercevesinde kalkinma, teorik olarak iki bigimde gergeklesebilir. Bu siire¢ toplumsal
hayatin icinde herhangi bir miidahale olmaksizin olabilecegi gibi iradi bir bicim ve plan dahilinde de
olabilir. Bu iki iktisat politikasinda da kalkinma, sosyal bir degisim olay1 olarak karsimiza ¢ikmaktadir.
S6z konusu degisim stirecinde, iktisat politikalari; yalniz basina ve toplumun 6teki alanlarindan ayrigmis
bir halde degil, toplumsal yapinin diger unsurlarindaki degismelerle birlikte ve onlarla etkilesim halinde
gerceklesebilmektedir. Ozellikle bir iradi gii¢ ile plan dahilinde yapilacak politikalar icin, ait olunan
toplumun degerlerinin de goze alinarak planlamalar yapilmas1 gerekmektedir.

Iktisat politikalar1 agisindan, kalkinma ve toplumsal degerler arasinda yukarida da bahsettigimiz iizere
karsilikli iliski ag1 mevcut olup, bu iliskiden iktisat politikalar1 olumlu veya olumsuz etkilenebilirken,
ayni sekilde toplumsal degerlerin de miispet veya menfi etkilenebildigi goriilmektedir (Orman, 2008, s.
22).

Toplumsal Degerler ve Iktisadi Gelisme Uzerine Analiz

Veri ve Yontem

Calismada Islamilik Endeksinin arastirma konular1 toplumsal bir deger olarak kabul edilmek suretiyle,
endeksteki iilkelerin almis olduklar1 endeks puanlari ile Diinya Bankasinin agiklamis oldugu gelir diizey
gruplamalara gore karsilastirmali bir analiz yapilmistir. Ulkelerin gelir diizey gruplar1 Diinya Bankas1
verilerine gore Tablo 1°de gosterildigi iizere 1.135 $ ve alt1, diisiik, 1.136 §$ ile 4.465 § arasi alt-orta, 4.466
$ ile 13.845 § arasi lst-orta ve de 13.846 $ ve istii yliksek gelir grubu olarak ele alinmistir. Calismada
Islamilik Endeksi 2022 verisi ve s6z konusu iilkelerin 2022 GSYIH (Kisi basima diisen gelir) verileri
kullanilarak degerlendirmeler yapilmistir. (GSYIH, 2015 yili sabit fiyatlar ile kisi basina diisen gelir
temel almmstir.) Ulkeler, islamilik Endeks puanlar1 baz alinarak gelir diizey gruplamasindaki sirasina
gore en ylksek puanh 10 tilke seklinde siralanmistir.

Islamilik endeksi

Islamilik Endeksi 2007 yilinda Hossein Askari tarafindan gelistirilen nispeten yeni bir sosyal arastirma
metodudur. 2017 yilinda ABD’nin Vasington sehrinde islamiyet Vakfi kurulmus ve bu vakif “Islamilik
Endeksleri” projesinin sahipligini almistir. Bu vakif, her y1l yayimladig: Islamilik gdsterge ve endeksleri
ile Miisliiman {ilkelerde siyasi ve iktisadi alanlarda sosyal reform ve gelisme saglayacak etkili kurumlari/
yerlesik uygulamalar1 olusturmay1 amaglamaktadir. Vakif, diinya genelinde 2022 itibartyla Miisliiman
olup olmadigina bakmaksizin, adalet ve diiriistliik gibi bir¢ogu en basit insani degerlerden sayilabilecek;
sosyal, iktisadi ve siyasi ilkenin, 149 {ilkenin sosyal, siyasi ve iktisadi yasantisinda ne 6l¢iide dikkate
alindigini Islamilik adina dlgmeye calismaktadir (Ayyildiz ve Sayilgan, 2021, s. 168).

Islami Endeksler arastirmalari ile;

Ekonomik; iiretim, istihdam, siirdiiriilebilir kalkinma ve gelir dagiliminda adalet.
Hukukun iistiinliigli ve yonetisim; herkesin hukuk 6niinde esit haklara sahip olmasi vb.
Insan haklar1 ve siyasi haklar; insani gelismeyi, medeni ve siyasi haklar ile sosyal refah,
Uluslararasi iliskiler; uluslararasi alanda barisin tesis edilmesi vb.

Konularini iceren sorularla; dort ana konu iizerinde 48 faktdr kullanarak temel Islami ilkeleri temsil
etmek ve degerlendirmeler yapmak hedeflenmektedir (Ayyildiz ve Sayilgan, 2021, s. 169).
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Tablo 1
Islamilik Endeksi Ekonomik, Insan Haklar1 ve Siyasi Haklar, Uluslararasi iliskiler, Genel Puan Verileri
) Genel Ekonomik Hukuk ve insan ve Ull.lslararam
Ulkeler Yonetisim Siyasi Haklar liskiler GSYH Gelir Grubu
Puan Sira Puan Swra Puan Sira Puan Sira  Puan Sira
1 Danimarka 1 8,87 8,43 1 9,55 4 9,13 6 8,08 12 66983  Yiiksek Gelir
2 Irlanda 2 8,83 821 5 9,06 15 9,06 9 9,22 2 104039  Yiiksek Gelir
3 Hollanda 3 8,78 8,24 4 9,45 7 9,08 7 8,12 10 55985  Yiiksek Gelir
4 Isveg 4 8,74 8,00 10 9,52 5 9,52 1 7,34 19 55873  Yiiksek Gelir
5 lzlanda 5 8,72 1,75 17 9,38 8 9,07 8 8,86 3 72903  Yiiksek Gelir
6 Isvicre 6 8,69 7,95 11 9,73 1 9,23 4 7,34 19 92101  Yiiksek Gelir
7  Norveg 7 8,67 8,03 9 9,65 3 9,33 3 7,00 30 106149  Yiiksek Gelir
8  Finlandiya 8 8,66 8,05 8 9,68 2 9,50 2 6,49 36 50537  Yiiksek Gelir
9  Yeni Zelanda 9 8,64 7,83 13 9,18 11 9,17 5 8,32 9 48249  Yiiksek Gelir
10  Almanya 10 8,64 8,35 2 9,12 12 8,63 14 8,43 7 48432  Yiiksek Gelir
11 Mauritius 33 7,09 6,87 35 7,58 33 6,37 43 8,12 10 10216  Ust Orta Gelir
12 Kosta Rika 36 6,87 5,30 63 7,43 35 7,45 33 7,96 14 13199  Ust Orta Gelir
13 Bulgaristan 41 6,33 6,22 43 6,60 45 6,18 45 6,42 39 13772 Ust Orta Gelir
14 Malezya 43 629 708 30 624 48 508 68 723 24 11972 Ust Orta Gelir
15 Arnavutluk 46 6,03 597 49 5,67 56 5,99 49 6,82 32 6803  Ust Orta Gelir
16  Jamaika 49 585 5,15 66 6,06 50 6,58 41 5,46 59 6047  Ust Orta Gelir
17 Karadag 50 577 6,05 46 6,05 51 591 51 4,47 89 9894  Ust Orta Gelir
18 I\K/Il;i?(;onya 51 575 598 48 575 54 605 47 470 80 6501 Ust Orta Gelic
19  Giircistan 52 5,65 581 51 6,19 49 591 52 3,94 99 6628  Ust Orta Gelir
20  Arjantin 53 559 3,32 117 523 62 7,41 34 7,09 29 13686  Ust Orta Gelir
21  Gana 54 549 4,65 82 5,69 55 5,24 63 7,38 18 2176 Orta Alt Gelir
22 Mogolistan 61 522 474 79 5,56 57 5,66 57 4,74 79 4947  Orta Alt Gelir
23 Senegal 74 4,67 4,65 81 5,07 64 4,15 84 5,10 69 1599  Orta Alt Gelir
24 Vietnam 81 4,56 5,42 57 4,63 78 3,32 101 5,17 65 4164 Orta Alt Gelir
25  Tunus 83 4,42 388 99 5,04 67 4,35 78 4,63 84 3777  Orta Alt Gelir
26  Urdiin 85 438 534 60 4,93 69 3,30 103 3,74 110 4205 Orta Alt Gelir
28  Hindistan 86 434 4,99 69 4,77 74 3,19 106 4,63 84 2389  Orta Alt Gelir
29 Benin 87 427 4,09 94 4,81 72 3,30 102 5,66 52 1303 Orta Alt Gelir
30 Filipinler 88 427 492 72 3,01 107 4,46 74 4,68 82 3499  Orta Alt Gelir
31  SriLanka 89 426 383 101 430 87 5,21 65 3,15 120 3354  Orta Alt Gelir
27  Malawi 93 4,07 3,21 123 4,44 84 3,91 90 5,48 57 645  Diisiik Gelir
32  Ruanda 99 3,78 4,68 80 4,68 77 2,02 138 4,03 98 966  Diisiik Gelir
33 Sierra Leone 104 3,65 287 134 361 95 329 104 6,02 46 461  Diisiik Gelir
34 Nijer 111 331 3,85 100 294 113 3,15 109 3,15 121 533 Diisiik Gelir
35 Burkina Faso 112 3,30 3,75 104 3,56 98 2,95 116 2,64 131 833  Diisiik Gelir
36 Madagaskar 113 329 3,15 127 241 120 2,89 118 5,82 49 505 Diisiik Gelir
37 Togo 114 3,28 3,70 106 343 101 2,62 125 3,53 112 918 Diisiik Gelir
38  Liberya 119 323 292 132 254 119 3,14 110 519 64 755 Diisiik Gelir
39 Uganda 123 298 3,83 102 2,68 117 2,57 127 2,57 132 964  Diisiik Gelir
40 Mozambik 125 2,86 2,80 137 2,69 116 2,62 124 3,76 108 541 Diisiik Gelir
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Analizler

Calismada ele alman iilke gruplarinin GSYIH ve ekonomik endeks arasindaki iliskiyi tespit etmek
amaciyla Pearson Korelasyon analizi kullanilmistir.

Tablo 2
Ekonomik Endeks Gelir Gruplar1 Puan Degerleri

En Biiyiik Deger En Kiiciik Deger Ortalama Deger Medyan Deger

Yiiksek Gelirli Ulkeler 8,43 7,75 8,08 8,70
Ust Orta Gelirli Ulkeler 7,08 3,32 5,77 5,97
Orta Alt Gelirli Ulkeler 5,42 3,83 4,64 4,69
Diisiik Gelirli Ulkeler 4,68 2,80 3,47 3,45
Biitiin Ulkeler (Gruplandirmadan) 8,43 2,80 5,49 5,22

Ulkelerin GSYIH ve ekonomik endeks arasindaki iliskiyi tespit etmek amaciyla Pearson Korelasyon
analizi kullanilmistir. Elde edilen bulgular Tablo 3’te gosterilmistir.

Tablo 3
GSYIH ile Ekonomik Endeks Korelasyonu

GSYIiH EKONOMIK
GSYIH Pearson Correlation 1 ,807*
Olasilik Degeri <,001
Ulke Sayis1 40 40
Pearson Correlation ,807* 1
EKONOMIK Olasilik Degeri <,001
Ulke Sayist 40 40

* Korelasyon p<0,01 diizeyinde.

GSYIH ve ekonomik endeks arasinda giiclii ve pozitif (r=0,807) bir korelasyona rastlanmustir.

Tablo 4
Hukuk ve Yonetisim Endeksi Gelir Gruplar1 Puan Degerleri

En Biiyiik Deger En Kiiciik Deger Ortalama Deger Medyan Deger

Yiiksek Gelirli Ulkeler 9,73 9,06 9,43 9,48
Ust Orta Gelirli Ulkeler 7,58 5,23 6,28 6,12
Orta Alt Gelirli Ulkeler 5,69 3,01 4,78 4,86
Diisiik Gelirli Ulkeler 4,68 2,41 3,29 3,18
Biitiin Ulkeler (Gruplandirmadan) 9,73 2,41 5,94 5,61

GSYIH ve hukuk ve yonetisim endeksi arasindaki iliskiyi tespit etmek amaciyla Pearson Korelasyon
analizi kullanilmistir. Elde edilen bulgular Tablo 5’te gosterilmistir.
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Tablo 5
GSYIH ile Hukuk ve Y&netisim Endeksi Korelasyonu

GSYiH HUKUK VE YONETISIM
GSYiH Pearson Correlation 1 ,843"
Olasilik Degeri <,001
Ulke Sayist 40 40
Pearson Correlation ,843" 1
HUKUK VE YONETISIM Olasilik Degeri <,001
Ulke Sayis1 40 40

* Korelasyon p<0,01 diizeyinde.

GSYIH ve ekonomik endeks arasinda gii¢lii ve pozitif (r=0,843) korelasyona rastlanmustir.

Tablo 6
Insan Haklar1 ve Siyasi Haklar Endeksi Gelir Gruplar1 Puan Degerleri
En Biiyiik Deger En Kiiciik Deger = Ortalama Deger = Medyan Deger
Yiiksek Gelirli Ulkeler 9,52 8,63 9,17 9,15
Ust Orta Gelirli Ulkeler 7,45 5,08 6,29 6,11
Orta Alt Gelirli Ulkeler 5,66 3,19 421 4,24
Diisiik Gelirli Ulkeler 3,91 2,02 2,91 2,92
Biitiin Ulkeler (Gruplandirmadan) 9,52 2,02 5,65 5,44

GSYIH ve insan haklar1 ve siyasi haklar endeksi arasindaki iliskiyi tespit etmek amaciyla Pearson
Korelasyon analizi kullanilmistir. Elde edilen bulgular Tablo 7°de gdsterilmistir.

Tablo 7
GSYIH ile Insan Haklar1 ve Y&netisim Endeksi Korelasyonu

GSYIH  iNSAN HAKLARI VE SiYASi HAKLAR
GSYiH Pearson Correlation 1 ,830°
Olasilik Degeri <,001
Ulke Sayist 40 40
Pearson Correlation ,830° 1
INSANI VE SIYASI HAKLAR  Qlasilik Degeri <,001
Ulke Sayist 40 40

* Korelasyon p<0,01 diizeyinde.

GSYIH ve ekonomik endeks arasinda orta diizeyde pozitif (r=0,830) korelasyona rastlanmustir.

Tablo 8
Uluslararas: iliskiler Endeksi Gelir Gruplari Puan Degerleri

En Biiyiik Deger En Kiiciik Deger Ortalama Deger Medyan Deger
Yiiksek Gelirli Ulkeler 9,22 6,49 7,91 8,09
Ust Orta Gelirli Ulkeler 8,12 3,94 6,22 6,62
Orta Alt Gelirli Ulkeler 7,38 3,15 4,88 4,70
Diisiik Gelirli Ulkeler 6,02 2,57 4,21 3,89
Biitiin Ulkeler (Gruplandirmadan) 9,22 2,57 5,81 5,57
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GSYIH ve uluslararas: iliskiler endeksi arasindaki iliskiyi tespit etmek amaciyla Pearson Korelasyon
analizi kullanilmistir. Elde edilen bulgular Tablo 9°da gosterilmistir.

Tablo 9
GSYIH ile Uluslararas: iliskiler Endeksi Korelasyonu

GSYIH ULUSLARARASI ILISKILER
GSYIiH Pearson Correlation ! ,676%*
Olasilik Degeri 0
Ulke Sayist 40 40
Pearson Correlation 076% 1
ULUSLARARASI ILISKILER Olasilik Degeri 0
Ulke Sayist 40 40

* Korelasyon p<0,01 diizeyinde

GSYIH ve ekonomik endeks arasinda orta diizeyde ve pozitif (=0,676) korelasyona rastlanmustir.
Tablo 10
Genel Endeks Gelir Gruplari Puan Degerleri

En Biiyiik Deger En Kiiciik Deger Ortalama Deger Medyan Deger

Yiiksek Gelirli Ulkeler 8,87 8,64 8,72 8,70
Ust Orta Gelirli Ulkeler 7,09 5,59 6,12 5,93
Orta Alt Gelirli Ulkeler 5,49 4,26 4,58 4,40
Diisiik Gelirli Ulkeler 4,07 2,86 3,37 3,29
Biitiin Ulkeler (Gruplandirmadan) 8,87 2,86 5,70 5,54

GSYIH ve bir biitiin halinde (genel) endeksler arasindaki iliskiyi tespit etmek amactyla Pearson Korelasyon
analizi kullanilmistir. Elde edilen bulgular Tablo 11°de gosterilmistir.

Tablo 11
GSYIH ile Genel Endeks Korelasyonu

GENEL GSYIiH

Pearson Correlation 1 ,852"
GENEL

Olasilik Degeri <,001

Ulke Sayist 40 40

Pearson Correlation ,852° 1
GSYIH Olasilik Degeri <,001

Ulke Sayist 40 40

* Korelasyon p<0,01 diizeyinde.

GSYIH ve bir biitiin halinde endeksler arasinda giiclii diizeyde ve pozitif (r=0,852) korelasyona
rastlanmigtir.
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Bulgularin Giincel Alan Yaziniyla Tartisilmast: Genel ve bilesen puanlar ile GSYIH arasindaki pozitif
korelasyon, giiven ve hukukun istiinliigii kanallariyla islem maliyetlerinin azalmasi, sézlesme icrasi
ve Ongoriilebilirligin artmasi1 mekanizmalariyla uyumludur (Algan & Cahuc, 2010; Tabellini, 2010;
Acemoglu & Robinson, 2012). Gelir gruplarina gore farklilasma, Rehman vd. (2022) ile paraleldir:
yiiksek gelir grubunda tavan etkisi ve diisiik varyans nedeniyle korelasyonlar sikisabilirken orta-
alt gruplarda kurumsal/ahlaki gostergelerdeki iyilesmelerin marjinal getirileri daha goriiniir olabilir.
Davranissal agidan yiiksek giiven/adalet algisinin zihinsel yiikii ve kaginma davraniglarini azaltip yatirnm
ve 1s birligini artirmasi beklenmektedir.

Alan Yazin1 Arastirmasi

Davranigsal iktisatta yakin donem derlemeler, karar mimarisi ve politika uygulamalari i¢in yeni kanitlar
sunmaktadir (DellaVigna, 2019; Eyster, Rabin & Vayanos, 2023). Kiiltiir, giiven ve kurumlar alan yazini,
genel giivenin biiylime ve bolgesel kalkinmayla iliskisini (Algan & Cahuc, 2010; Tabellini, 2010) ve
kiltiirel normlarin kurumsal kanallarla performansa etkisini gostermektedir (Gorodnichenko & Roland,
2017). Tarihsel soklarin giivene kalici etkileri (Nunn & Wantchekon, 2011) ve dinin ekonomik sonuglarla
iliskisi (Barro & McCleary, 2003) degerlerin 6nemine isaret etmektedir. Islamicity Index alan yazininda
Askari (2019) ve Rehman vd. (2022), endeks bilesenlerinin biiyiime ve gelir gruplarnyla iliskisini
belgelemektedir. Yaptigimiz bu ¢alisma ise 2022 verisiyle bilesen bazli karsilastirmali bir goriinim
sunarak alan yazinina giincel deger katmaktadir.

Rehman (2022) yaptig1 calismada, diinyada Islamcilik ve ekonomik biiyiime baglantisi i¢in yiiksek-orta
ve diisiik gelirli iilkelerin alt bdliimlerine ve islam Ulkeleri Orgiitiine (OIC) odaklanmaktadir. Arastirma
sonucunda Islamcilik etkisi, bir iilkenin Islam Is birligi Teskilat1 iiyesi olup olmamasina bakilmaksizin,
ekonomi biiyiidiik¢e zayifladigini belirtmektedir.

Hussain (2016) tarafindan Islamilik ve finansal gelisme arasindaki iliskiyi modellemek icin néro
bulanik ¢ikarim sistemi olusturularak, gergeklestirilen analiz sonucunda s6z konusu yaklasimin,
Asya ekonomilerinde Ongoriilen finansal gelismeyi tahmin etmede etkili ve verimli bir ara¢ olarak
kullanilabilecegi belirtilmektedir.

Askari (2019) yaptig1 calismada, Islamilik endeksi agisindan reformlarin kurumlar igin ahlaki bir pusula
olup olmadigim arastirir. Arastirmada Miisliiman olan ve olmayan iilkeler karsilastirildiginda, endeksler
Yeni Zelanda, Avustralya, Kanada ve Kuzey Avrupa iilkelerinin temellerinde Islami kurallar1 benimsemede
ilk on sirada yer aldigim1 gosteriyor. Bunlar genellikle en basarili sosyoekonomik {ilkeler olarak kabul
ediliyor. Sonug olarak Miisliiman olan ya da olmayan toplumlarda Islam'm daha iyi anlasilmasiyla,
Miisliiman {ilkelerde bariscil reformlar ve etkili kurumlarin daha kolay gergeklestirilebilecegini
belirtmektedir.

Arastirma Boslugu ve Katki: Davranmigsal iktisadin mikro psikolojik odakli agiklamalart ile kiiltiir/
kurumlar eksenli makro ¢alismalar biiyiik ol¢iide ayr1 kulvarlarda ilerlemektedir. Bu ¢alisma, toplumsal
deger gostergelerini (Islamicity Index 2022) kullanarak iki hatt1 ayni ¢cercevede birlestirir; gelir gruplarina
gore karsilastirma ve bilesen ayristirmasi sunar. Yontem basit korelasyon olsa da ¢ergeve biitiinlestirmesi
ve glincel veri kullanim1 bakimindan katk1 saglar.

Degerlendirme ve Politika Onerileri

Ana akim iktisadin ilkeleri geregi bireyi rasyonel kabul ederek, ekonomik hayati her tiirlii denetim ve
miidahalenin disinda tutmanin dogru bir yontem olmadigini giinlimiiz diinyasinda yaganan ve giderek daha
da yayginlasan gelir dagilimi adaletsizligi ve yoksulluk verileri iizerinden agik¢a gérmek miimkiindiir.
Bu baglamda gerek duygusal ve psikolojik nedenler gerekse eksik ve yanlis bilgi ve ayrica dis glidiiye
bagli kalma tavri, bireylerin hata yapmasina neden olabildiginden iktisadi hayata kamu miidahalesinin
gerekliligi kaginilmaz hale gelmektedir.
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Bireyler, i¢cinde bulunduklar1 toplumsal degerlere gore iktisadi davraniglarini sekillendirdikleri gibi;
toplumlar da olusturduklar1 veya sahip olduklar1 toplumsal degerlere gore kendi iktisadi ve sosyal
gelisimini tayin etmektedir. Bu baglamda yukarida yer verildigi sekliyle, toplumsal degerleri yansitan
Islamilik endeksi verileri ile yaptigimiz analizler sonucunda, iilkeler toplumsal deger olarak; ekonomik,
hukuk ve yOnetisim, insan haklar1 ve siyasi haklar, uluslararasi iligkiler, gliven duygusu ile adalet gibi
pozitif degerleri ne 6l¢iide sahiplenip kendi giincel yasantilarinda uygulamaya gegirebiliyorsa bunlarin
ilgili toplumun gelismislik ve refah diizeyinin gelisiminde de o denli etkili oldugu goriilmektedir.

Bilhassa az gelismis ve gelismekte olan iilkelerin iktisadi kalkinmalarinda rakipleri karsisinda etkili
bir rekabet giicii elde edebilmeleri i¢in, iktisat politikalarindaki diizenlemeyle birlikte, 6ncelikli olarak
biitlin toplum kesimlerinin deger algilarinda ciddi bir doniisiime duyulan ihtiyacin zorunluluk arz ettigi
kanaatindeyiz.

Bu cercevede ihtiya¢ duyulan en 6nemli doniisiimiin, {ilkede bulunan tiim insanlarin birlikte yasama
arzusunun yansimasi olan karsilikli glivenin tesis edilmesi,

Ulkedeki birlikteligin ve is yapma ortaminin olusumuna destek saglayacak nitelikte isleyen adalet
sistemine herkesin giivenmesi,

Toplumun, tilkede sistematik yolsuzlugun olmadigi konusunda gii¢lii bir kanaate sahip olmasi,
Ulkede liiks tiiketimden ziyade kaliteli iiretim yapmanin daha fazla degere mazhar olmasi,

Toplumda ekonomik faaliyetler i¢in kar maksimizasyonuyla sermaye birikimi olusturmak yerine,
insanligin temel ihtiyaglarinin kargilanmasi zaruretinin farkindaliginin tesis edilmesi,

Iktisat literatiiriinde yer alan, “iktisadin ahlaki bir kaygis1 yoktur” yaklasimi yerine, hayatin her yerinde
ahlaki ilkelere riayet edilmesi, geregine herkesin inanmasi vb.

Yaptigimiz alan yazini taramasi ve analizler neticesinde ulagtigimiz kanaat; tilkeler iktisadi oldugu kadar,
siyasi, askeri, bilimsel ve kiiltiirel konularda rakipleri karsisinda rekabet ederek iistlinliik kurabilmek
icin Oncelikle toplumuyla barigik, ona karsi sorumluluklarin bilincinde olan, donanimli bireylere ve
birbiriyle uyumlu fertlerden olusan saglam bir toplumsal yapiya ihtiya¢ duymaktadir. Bu dogrultuda,
her toplumun kendi kiiltiir kodlarindan beslenen; birlikteligi, tiretkenligi ve adaletli olma vasiflarin1 6n
plan cikaran, deger yargilarmin ilgili toplumun bireysel ve toplumsal yagaminda rehber olmas1 zarureti
kaginilmazdir. Bu anlamda olusturulan deger yargilar birey davranislarina yansiyacak, s6z konusu birey
davranislari ise toplumsal kalkinmay1 saglayacaktir.
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Extended Abstract

Purpose

Mainstream economic theory argues that any government intervention in the functioning of the economy
1s unacceptable on the grounds that human beings are fully rational and therefore cannot make systematic
errors in their economic decisions as a requirement of this rationality. However, the irrational decisions
of the individual, who is influenced by his/her emotions, beliefs and social values as much as his/her
reason at every stage of his/her life, have recently gained a new dimension with the behavioral economics
approach. In this context, the main purpose of this study is to examine the effect of the values adopted by
the society in which the individual lives on the individual in terms of external motives.

Design and Methodology

This study, which aims to contribute to the development of existing economic theory, is essentially based
on a theoretical research technique. In this context, first of all, the rationality of the individual and the
place of the error-proof claim in the current economic theory are presented within the framework of
homoeconomicus, laissez-faire, laissez-passer and invisible hand approaches. Then, within the framework
of bounded rationality and behavioral economics, the fact that the individual is not rational in the absolute
sense as claimed in mainstream economic theory, but can produce decisions and behaviors that do not
coincide with rationality depending on emotional and environmental factors is emphasized.

Subsequently, the impact of social values on the behavior of individuals through the phenomenon of
value is tried to be explained with the search for admiration, which is one of the most basic psychological
needs of the individual. While behavioral economics claims that individuals can exhibit behavior based
on emotional factors and instinctual behavior that is not based on rationality, this study, as a contribution
to the literature, addresses the thesis of social values, which we define as an external motive, as another
factor that negatively affects the rational decision-making process in the behavior of the individual.
Because psychologically, since every individual desires to be taken into consideration or appreciated by
the society in which he/she lives, he/she will prefer to behave in accordance with the values and tastes of
the society in question.

In this study, in accordance with this approach, the research topics of the Islamism Index were accepted as
a social value, and a comparative analysis was made according to the index scores of the countries in the
index and the income level groupings announced by the World Bank, and whether there is a significant
relationship between the difference in the value perceptions of societies and their development levels was
tested by using Pearson Correlation analysis.

Findings

Within the framework of social values, the data on employment opportunities and fairness in income
distribution, equality before the law in terms of the rule of law, governance, human and political rights and
international relations, which are included in the Islamism index, are considered. These data, which are
accepted as social values, were correlated with the GDP of the relevant countries and different correlation
values were obtained for each GDP level. In this context, it has been observed that the Islamism index
value changes depending on the specific social values of each country and this situation affects the GDP
values. As a result, a positive correlation was found in the sense that the intensity of social values in
countries in the direction of mutual trust and solidarity in general leads to an increase in the GDP level
of the relevant country.

Research Limitations

The study has established its theoretical boundaries with the fields of economic thought and economic
philosophy, including economics and sociology, economics and religion, and culture and economics.
However, for the test of the relationship between social values and economic development, the Islamism
Index data for 2022 and GDP per capita values constitute the limits of the data for the analysis of the
study.
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Implications

It is possible to clearly see from the data on poverty in today's world, which is becoming more and
more widespread, that it is not a correct method to exclude economic life from all kinds of control and
intervention by accepting the individual as rational in accordance with the principles of mainstream
economics. On the other hand, the attitude of depending on both emotional and psychological and external
motivation may cause individuals to make mistakes.

In this sense, just as individuals shape their economic behavior according to the social values in which
they live, societies also determine their economic and social development according to the social values
they create or possess. In this framework, the most important transformation needed is the establishment
of mutual trust, which reflects the desire of all people in the country to live together,

In this context, the most important transformation needed is the establishment of mutual trust, which is a
reflection of the desire of all people in the country to live together,

* Everyone trusting the justice system that functions in a way that will support the formation of unity and
a business environment in the country,

* The society having a strong belief that there is no corruption in the country,
* Production being valued more than luxury consumption in the country,

* The society establishing awareness of the necessity of meeting the basic needs of humanity instead of
creating capital accumulation through profit maximization for economic activities,

* Instead of the approach of “economics has no moral concerns” in the economic literature, compliance
with moral principles everywhere in life, everyone believing in its necessity, etc.

Originality/Value

In contrast to the basic approach of mainstream economics, the idea of human rationality and the
consequent neutralization of the public sector in economic policies, it is argued that the individual can
make mistakes due to internal and external motives and that the public sector should play an active
role in economic policies in different areas. Limited rationality and behavioral economics approaches,
which are currently working on the irrationality of the individual, argue that the individual may be more
emotionally and psychologically irrational. In this study, in addition to the emotional and psychological
factors defined as instinct, which drive the individual to error, it is possible to analyze the relationship
between the level of economic development of the society and the social values, which can be defined
as external motives and which have the ability to influence the behavior of the individual, and to find a
significant positive relationship between them, which can be considered as the originality of our study.
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