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Ozet

ihracat, mikro agidan igletmeler igin yerel pazardaki dalgalanmalardan ve yerel rekabetten kaginmak
amaciyla kullanildigi i¢in blyik énem tasimaktadir. Ayni zamanda ihracat, makro agidan da Ulkenin
dis ticaret dengesinin saglanmasinda énemli bir yer tutmaktadir. Bu nedenle, ginumizde ihracatin
arttinimasi butin dunya Ulkelerinin temel hedeflerinden birisidir ve bu alanda yodun bir rekabet yasan-
maktadir. Bu arastirmada Tirkiye'de faaliyet gdsteren ve ihracat yapan isletmelerin finansman kaynakla-
rinin belirlenmesine yonelik anket calismasi yapilmis ve elde edilen sonuglar degerlendirilerek dnerilerde
bulunulmustur.

Anahtar Sozciikler: isletme, Ihracat, Finansman.

Abstract (A Field Research Related To Determining The Financial Resources Of The
Businesses Exporting)

Since it is utilized with the aim of avoiding the fluctuations at local markets and local rivalry, the
export is of great importance for businesses from micro point of view. Furthermore, the export has an
significant place in maintaining the stability of foreign trade from macro view point. Therefore,
nowadays increasing the export is one of the primary goals of all the countries in the world, and an
intensive rivalry has been experienced in this area. In this study, a survey aimed at determining the
financial resources of the businesses having operations in Turkey and exporting has been conducted
and some proposals have been advanced by evaluating the results obtained from it.

Key Words: Business, Export, Finance.

1. Giris tir. Dolayisiyla bu tlkelerde ihracatin

Gunumiuzde 6zellikle az gelismis ve ge-
lismekte olan ilkelerin kalkinmalarini
saglamanin en 6nemli yollarindan birisi
ihracatin arttirilmasidir. Ulkelerin saglk-
1 bir ekonomiye kavugabilmesi ve dis tica-
ret aciginmi1 kapatabilmesi i¢in, her seyden
once doviz kazandirici iglemlerin tegvik
edilmesi ve geligtirilmesi sarttir. Doviz
kazandirici igslemlerin en 6nemlisi ihracat-

gelistirilmesi biiyiik 6nem tagimaktadir.

Bugiin diinya ekonomisinde buyik de-
gisimlerin oldugu herkes tarafindan bili-
nen ve kabul edilen bir gercektir. Sadece
emek yogun sektorlerin degil, genel olarak
sanayl Uretiminin de iletisim ve ulasim
imkanlarindaki muazzam gelisme ve ma-
liyetinin azalmasi1 sayesinde gelismekte
olan tlkelere kaydigi, gelismekte olan
ulkelerin sanayi Urtinleri ihracatinin pa-
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yinin %75’e ulastig1 gérulmektedir. Turki-
ye'nin de i¢inde bulundugu gelismekte
olan tlkeler, serbest ticaretin neden oldu-
gu yogun rekabet ortaminda strdirilebi-
lir bir dig ticaret yapisini korumak zorun-
dadir. Stirdarilebilir bir dig ticaret yapisi
ise gunumiz uluslararas: ticari sistemin-
de ithalatin kisilmasindan ziyade ihraca-
tin arttirilmasiyla elde edilmektedir. Bu
baglamda ihracatin artirilmasi butin
diinya tlkelerinin temel hedeflerinden
birisi oldugundan bu alanda yasanan yo-
gun rekabet her gegen yi1l daha da zorlas-
makta ve ihracata getirilen tegvik ve des-
tekleme sistemleri ile rekabet bir anlamda
ulkeler aras1 rekabete dontusmektedir
(Gines ve Ugur, 2007:22). Bu noktada
ekonomisini diga agan ve diinya ekonomi-
siyle biitiinlesmeyi hedefleyen tilkeler igin
yeni stratejiler tUretmek, yeni politikalar
gelistirmek biiylik 6nem tasimaktadir. Bu
baglamda, 1980°1i yillarla birlikte basla-
yan diga acgilma sireci, Tirkiye ekonomi-
sine diinya ile biuitiinlesmesi yolunda 6-
nemli bir ivme kazandirmig ve 2007 yiha
itibariyle ihracatimiz 100 milyar $1 agmisg-
tir.

Ulkemiz gibi gelismekte olan iilkelerde
ihracat yapan igletmelerin en 6nemli prob-
lemlerinden birisi de ¢alisma (isletme) ser-
mayesi yetersizligidir. Calisma sermayesi
yetersizligi ceken bir isletme, uluslararasi
piyasalarda rekabet edebilecek nitelik ve
fiyatta Uriin uretme kapasitesine sahip
olsa dahi yeterli miktarda ihracat gercek-
lestirmesi pek mimkin olamayacaktir.
Geligsmekte olan tlkelerde ticari bankalar
kredi verme konusunda genellikle gelismig
ilke bankalarindan daha tutucu olmakta-
dir. Thracatgilar kredi kullanabilmek i¢in
ticari bankalarin siki testlerinden ge¢mek,
garanti ve ipotek vermek zorundadirlar.
Bu nedenle gelismekte olan tlkelerde ih-
racatcilarin finansman ihtiyaci ¢cogunlukla
devlet destekli ihracat kredi kuruluslari
tarafindan saglanmaktadar.

Yukarida da ifade edildigi gibi, ulus-
lararas: ticari faaliyetlerin niteligi ve ice-
rigi, son yillarda 6nemli 6l¢iide degismekte
ve bu durum igletmeler i¢in yeni firsatlar
ve tehditler olusturmaktadir (Karadal,
2001;149). Uluslararasi ticaretin gelismesi

ile birlikte dig ticaret finansman teknikle-
ri de gelismis; diinyada finansman kayna-
g1 gerektiren alanlarda kaynak imkanla-
rin1 zorlayan, sistemin ve imkanlarin el
verdigi 6l¢clide bunu basarabilen sirket ve
kurum yapilar ortaya ¢ikmigtir (Ozdemir,
2005:194). Thracatin artirilmasma iligkin
¢abalarin ve yéntem arayiglarinin yogun-
luk kazandig1 alanlar arasinda, finansman
ve teminat unsuru kac¢inilmaz olarak 6n
plana ¢gickmaktadir.

2. Giiniimiizde Thracat Ve Onemi

Thracat, strdirilebilir bir ekonomik
bliyimenin gerceklesmesinde kilit rol ust-
lenmesi nedeniyle kalkinma olgusunun
vazgecilmez unsurlarindan birini olustur-
maktadir. Thracat artigi, bir yandan milli
geliri artirarak dogrudan kalkinmayi o-
lumlu yo6nde etkilerken, diger yandan do-
viz darbogazini asmak suretiyle ekono-
mik kalkinmaya da destek olmaktadir. Bu
nedenle, ithracatin artirilmasina iliskin c¢a-
ba ve politikalar, 6teden beri uluslararasi
ticari rekabetin de temel unsurunu olus-
turmugtur. Thracatin artirilmasina iligkin
cabalarin ve yéntem arayiglarimin yogun-
luk kazandigi alanlar arasinda, finansman
ve teminat unsuru kacinilmaz olarak 6n
plana gitkmaktadir (Senol, 2007).

Thracat, mikro agidan isletmeler icin
yerel pazardaki dalgalanmalardan ve ye-
rel rekabetten kacinmak amaciyla kulla-
mldig1 i¢in 6nem tasimaktadir. Aym za-
manda ihracat, makro agidan tulkenin dig
ticaret dengesinin saglanmasinda ¢nemli
bir yer tutmaktadir. Thracat performansi,
isletmenin ihracattaki basarisinin bir gos-
tergesidir. Thracat performansinin yiiksek
olmasi, igsletmelerin strekliliginin sag-
lanmasina katki saglamasi agisindan da
oldukc¢a 6nemlidir (Torlak vd. 2007: 104).
Asagida belirtilen nedenlerden dolayi ih-
racat yapmak, bir tlkenin ve firmalarin
biuylimesi ve rekabet glclini artirmasi
bakimindan buyik o6nem tasimaktadir
(Gumiis, 2007:238-239). Bunlar;

Satis ve karlar:t artirmak: Eger fir-
ma i¢ pazarda iyl bir performans gosteri-
yorsa, yabanci pazarlara girmesi muhte-
melen karlilig1 artiracaktir.
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Diinya pazarlarindan pay almak:
Dis pazarlara acgilan firma, rakiplerinin
dis pazarlarda pay almak i¢in neler yap-
tiklarin1 ve pazarlama stratejilerini égre-
necektir.

I¢ pazarlara olan bagimliligi a-
zaltmak: Firma dis pazarlara acilarak,
pazarlama gliciin artiracak ve i¢ pazarda-
ki misterilere olan bagimlhihigin1 azalta-
caktir.

Pazar dalgalanmalarint dengede
tutmak: Firma diinya pazarlarina acila-
rak, i¢ piyasadaki genel ve mevsimsel dal-
galanmalardan ve degigsen tiiketici ta-
leplerinin yarattigi baskidan kurtulacak-
tir.

~ Fazla iretim kapasitesini satmak:
Ihracat yaparak, kapasite kullanim oram
ve Uretim vardiyalarinin siiresi artirilabi-
lir. Boylece ortalama birim maliyetler de
azalmis ve Olgek ekonomisine ulagilmig
olur.

Rekabet giiciinii artirmak: Thracat,
bir firmanin ve bir tlkenin rekabet guci-
ni artirmaktadir. Firma yeni teknolojile-
re, metotlara ve yontemlere uyarak yarar
saglarken, lilke de ticaret dengesinin iyi-
lesmesinden fayda saglayacaktir.

Istihdam saglamak: Mal ve hizmet
ihracati, yeni is imkanlar1 saglayarak, is-
sizligi azaltacaktr.

Dis ticaret agigimin azalmasina
yardimecr olmak: Ithalatin ihracattan
yiksek olmasi durumlarinda olusan dig
ticaret agiginin azalmasina katkida bulu-
nacaktir.

Ihracatla ilgili uzmanlara ulasa-
bilmek: Pek ¢ok firmanin yapmama ka-
rari, bilinmeyenin yarattign korkuya da-
yanmaktadir. Ulkedeki ticareti geligtirme
kurulusglari, dis pazarlara heniiz girmemis
olan girketlere yardim etmek i¢in kurul-
mustur. Bu kurulusglar, ihracat siirecinin
her asamasinda firmalara yardimci ol-
maktadir.

Bununla birlikte ihracatin 6zel olarak
isletmelere sagladig1 birgok fayda da bu-
lunmaktadir. Bu baglamda ihracatin is-
letmelere sagladig faydalar asagidaki gibi
ozetlenebilir;

e Pazar paym genigletme firsat1 ve-
rir.

o Eger i¢c pazarda kapasite tam kulla-
niliyor ise, uUretimi artirma imkani
saglar.

e I¢ pazara olan bagimhihig azaltir, ya
da i¢ pazardaki durgunlugu telafi
etme imkamn verir.

e Dis pazarlara girerek, i¢ pazardaki
rekabeti yayma imkani verir.

e I¢ pazarda denenmis ve test edilmis
urtnleri ihrac¢ ederek dis pazara gi-
rilmesi, Pazar arastirmasi maliyeti-
ni azaltir.

e Uluslararasi pazarlarda yasanan
yogun rekabet, ihracatgilari, Grinle-
rini pazarin ihtiyaglarina gore uyar-
lamak i¢in tegvik eder, boylece tek-
nolojik know-how diizeyinde gelisme
saglanir.

Isletmelerin ihracat yaparak dig pa-
zarlara acilmalarinin saglamis oldugu bu
faydalar yaninda isletmelerin karsilagabi-
lecekleri bir takim risklerde bulunmakta-
dir. Isletmelerin ihracat iglemlerinde kar-
silagabilecekleri riskler agsagidaki gibi
Ozetlenebilir;

e Satiglar tahmin edilen seviyelerin
altinda kalabilir.

o Rekabet beklenenden daha fazla o-
labilir. Musteriler 6deme yapmakta
yavas olabilir veya hi¢ édeme yap-
mayabilirler.

o Hedef ulkeden ihracat gelirlerinin
geri c¢ikigt kisitlanmis veya yasak-
lanmis olabilir.

e Doviz kurlarindaki dalgalanmalar
karlar1 azaltabilir, ortadan kaldira-
bilir ve hatta kayiplara neden olabi-
lir.

e Odeme yapilmamas: veya sozlesme
ile 1ilgili diger anlagmazliklarda,
yargiya gitmekte sorunlar yagsanabi-
lir.

e Savas, i¢ savas veya yabanci devlet
tarafindan millilestirme gibi hedef
Pazardaki istikrarsizliklar kayiplar-
sa yol acabilir.

e Uriinler yabanci pazarda kabul

gérmeyebilir.
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Sekil: 1 Tiirkiye’de Thracatin Yillar itibariyle Gelisimi

Kaynak: DTM(c); Tiirkiye Ihracatimin Gelisimi, DTM Ar-Ge ve Degerlendirme Daire Baskanlig,

(30.04.2008  Itibariyle),
hiz20.06.2008).

s.14.

Tirkiye Istatistik Kurumu (TUIK) ta-
rafindan agiklanan gegici verilere gore
2007 yilinda ihracat %25,3 gibi yliksek bir
oranda artarak, 100 milyar dolar sinirim
ge¢mis ve 107,2 milyar dolar olarak ger-
ceklesmigtir. Ithalatimiz ise %21,8 artarak
170 milyar dolar olmustur. Dis ticaret
acigimiz 62,8 milyar dolar olurken, ihraca-
timizin ithalati karsilama orani, 2006
yilina kiyasla artis gostererek %63 seviye-
sinde gergeklesmigtir. 2007 yilinda ihraca-
timizin sektorel yapisina bakildiginda,
ithracatimizda %10,7 pay1 olan tarim trin-
leri, 2006 yilina kiyasla %16,3 oraninda
artig gostererek 11,4 milyar dolara ulas-
migtir. Madencilik trinleri ihracatimiz,
genel ihracatimizin %2,6’sin1 olusturmus
olup, %30,5 artis ile 2,7 milyar dolara
yikselmigtir. Thracatimizin 6nemli bir
kismini olusturan ve yapisinda meydana
gelen donisimi gostermesi agisindan
6nemli olan sanayi uriinleri ihracatimiz
ise, %24,3 oraninda artig ile 91,9 milyar
dolar seviyesine ulagsmis ve ihracatimiz
icindeki payr %86,7 olmustur (DTM-
b,2008:1).

Yukaridaki Sekil’l’de de goruldugu gibi
Turkiye'nin ihracat1 yillar itibariyle bir
gelisim gostermigtir. Bu silire¢ igerisinde,

hitp:/ /www.dtm.gov.tr/dtmadmin/upload/IHR/genel.doc(Erisim

Tari-

ozellikle 2002 yilindan sonraki artiglar
oldukca dikkat cekicidir. Onceki yillarda
da artis olmasina ragmen, 2002 yilindan
sonraki artiglar ¢ok daha hizli olmus ve
yukarida da ifade edildigi gibi 2007 yil1 iti-
bariyle ihracatimiz 107 milyar $1 agmistir.
Bu durum konunun énemi acgisindan da
son derece 6nemlidir.

3. Ihracatta Finansman Kaynaklar:

Gerek gelismis gerekse gelismekte olan
ulkelerde ihracatin artirilmasi, ekonomi
politikalarinin basta gelen amaglarindan-
dir. Ozellikle i¢ maliyet oranlar: cesitli se-
beplerle (ithal girdilere bagimhilik, tiretim
teknolojisinin geri olmasi vb.) diger ulke-
lere gore cok ylksek olan gelismekte olan
ulkelerin kendi trtinlerine uluslararas:
piyasalarda rekabet gilicii kazandirabil-
mek i¢in, ihracati en azindan bu maliyet
farkliliklarim1 ortadan kaldiracak oranda
cesitli araglarla desteklemeleri gerekmek-
tedir. Bu noktada finansman en 6nemli
unsur olarak kargimiza gitkmaktadir. Di-
sik maliyetli ve sureklilik arz eden fi-
nansman, ihracat¢inin ileriye déniik prog-
ram yapmasinda ve rekabet edebilir bir
fiyat olusturmasinda en buyik etken du-
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rumundadir (Delice, 2001:269). Bu nokta-
da ihracat yapan tlkeler, ihracatcilarmi
ve ihracata fon destegi saglayan bankalar:
dogacak risklerden korumak i¢in baz1 dii-
zenlemeler yapmiglardir. Yapilan diizen-
lemeler sigorta kavramlarina dayanmakta
ve ihracata konu olan mal ve hizmetlerin
alicilar1 ve saticilari ile ihracatin destek-
lenmesi i¢in gerekli fonu saglayan banka-
cilik sistemi arasinda kopri kurulmasim
saglamaktadir (DTM-a,142).

Hicbir tlkenin ihracat kredi sistemi
birbiri ile aym degildir. Her sistem kendi
politik ve ticari ortaminda kendi kogullar:
ile gelismigtir. Her tlkenin ekonomik ya-
pis1, baslica sanayi kollarinin ve pazarla-
rinin durumu, bankacihik ve sigortacilik
sektorlerinin gelismiglik derecesi o tilke-
nin ihracatgisina sunulan imkanlari ve
uygu-lama  esaslarim1  belirlemektedir.
Ancak, her iilkenin ihracatgilar: genellikle
benzer sorunlarla karsilasmaktadir. Bu
yuzden bircok sistem, problemlere, benzer
sekilde yaklagsmakta ve ortak ¢6ziimler
farkl sistemler tarafindan kabul edilmek-
tedir. Sistemler arasinda, en biiyik ben-
zerlik, ilgili ihracat kredi kurulusu araci-
Iigiyla devletin konunun i¢inde yer almasi
ve ticari bankalarin da sistemin igleyisin-
de etkin rol oynamasidir. Bugliin uygula-
mada olan sigorta programlari ve banka-
lar tarafindan sunulan finansman imkan-
lar1 pek cok tulkede benzerlik gostermek-
tedir (DTM-a,143).

Dis ticaret finansmani, birincisi ihra-
catcilara ve ikincisi ithalatgilara olmak
uzere iki yontemle saglanir. Gelismekte
olan ulkeler acisindan “ihracat finansma-
n1” digerine gére daha bliylik éneme sa-
hiptir. Thracat faaliyeti siirecinde ithalat-
¢1, genellikle mallar eline gegmeden 6deme
yapmak istemez ve kendisine daha uzun
kredi stresi taniyan alternatifleri tercih
eder. Thracatci ise, yurtdigina gonderdigi
mallarin karsihginda yapilacak ddemenin
en kisa siirede yapilmasini arzu eder. It-
halatginin 6deme siiresinin uzun tutulma-
sm1 istedigi durumlarda, ihracatgr iki
farkli asamada finansmana ihtiyag¢ duyar.
I1ki, hem yiikleme 6ncesinde ihracata ko-
nu mallarin Uretiminin gergeklestirilme-
si sirasinda veya ihracata hazirlanmasi

asamasinda, digeri, sevkiyat sonrasinda
ve ithalatcinin kredilendirilmesi asama-
sinda ortaya c¢ikabilir (Ozdemir, 2004:38).

Ulkemiz gibi gelismekte olan iilkelerde
ihracat yapan igletmelerin en énemli prob-
lemlerinden birisinin ¢aligma sermayesi
yetersizligi oldugu yapilan birgok arastir-
mada tespit edilmistir. Bu nedenle bu gibi
ulkelerde sevk oncesi kredi programlari
bluyik 6nem kazanir. Geligsmis tulkelerde
ise ihracat i¢in gerekli finansman genellik-
le ticari bankacilik sistemi tarafindan
saglanmakta olup, ihracat finansman ku-
ruluglar: ihracat sektoriine ve bankalara,
sigorta ve garanti programlariyla destek
vererek sadece risksiz bir ortam saglama
islevini yerine getirmektedir.

Ulkemizde de isletmelerin ihracat ya-
parken karsilastiklar: en 6nemli sorunlar-
dan birisi ithracatin finansmanina iligkin-
dir. Ulkemizdeki firmalar; yurt ici ve yurt
dis1 ticari faaliyetlerinin devami i¢in her
nevi banka kredilerinin yani sira asagida
belirtilen finansman kaynaklarindan da
yararlanabilmektedirler.

° Prefinansman kredilerinden,
e Lehlerine actirilan akreditiflerden,
e  Kabul/aval kredilerinden,

e TIhracat vesaikini istiraya verme ve
karsiliginda avans alabilme,

e Senet emtias1 karsiliginda banka-
lardan avans temin edebilme,

e  Senet forfaitingi yaptirmak,

e Factoring finansmam  yoluyla
factoring sirketlerinden kredi saglamak,

e Tirk-Eximbank vasitasiyla o6zel
ihracat kredisi saglamak,

Ayrica ihracatcilarin ve ithalat¢ilarin;
bankalardan doviz kredileri saglamak, do6-
viz Uzerinden veya yabanci banka kontr-
garantileri karsiliginda teminat mektup-
lar1, kefalet mektuplar1 ve garanti mek-
tuplar1 almak suretiyle de is hacimlerini
genisletebilmeleri mimkiindir. Thracat
igin ihtiya¢ duyulan finansman miktari,
ihracat degeri kadar veya ihracat dege-
rinden az veya fazla olabilir. Ancak bu
noktada tiretici ihracat¢i firmalarin tiiccar
ihracatcilara gore daha fazla finansmana
ihtiyaclarinin oldugunu belirtmek gerekir
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(Onursal: 4 - Giines ve Ugur, 2007:25).
Cunku;

o I¢ ve dis piyasalar ic¢in uretilen
mallarin tipleri farklihk gésteriyorsa, dig
piyasalara yonelik uretimdeki degisiklik-
ler firmaya ek maliyetler getirecektir.

o  Mevcut bir igletme sermayesi ile
sadece i¢ piyasaya yonelik belli bir kapasi-
te ile Uretimde bulunan bir firma, ihracat
siparigsini de karsilamak istediginde ek
finansmana ihtiya¢ duyacak, diger bir
ifadeyle artan Uretim hacmi kredi temini
geregini ortaya ¢ikaracaktir.

e Ayrica ihracatgi, Uretim maliye-
tinin disinda sayet nakliye, sigorta, vergi
vb. maliyetleri de yilkiimlenmekte ise
finansman ihtiyaci daha da artacaktir.

En genel tanimi ile ihracatin finans-
mani; ihracatginin ve/veya ihracat¢inin
sevkiyat yapacagr alicinin sevk &ncesi
ve/lveya sevk sonrasi donemde kredi
ve/veya sigorta yontemleri ile desteklen-
mesidir. Bu c¢ergevede ihracat finansmani
bankacilik ve sigorta mekanizmalarinin
bir karisitmidir. OECD tanimina gore de,
ihracatin finansmani genis anlamiyla,
kredi, sigorta ve garanti yontemleri ile
ihracatgiya 6deme kolaylig1 saglanabilme-
si ve boylelikle ithracatginin vadeli satigla-
rinin desteklenmesidir (DTM-a,142).

Diger bir ifadeyle ihra¢ edilecek malin
temini veya uretimi ile satig bedelinin
tahsili arasindaki faaliyetlerin finansmam
olarak da adlandirilan ihracatin finans-
mani; finansmanin vadesine goére (kisa,
orta ve uzun), ihracatin asamasina gore
(sevkiyat oncesi ve sevkiyat sonrasi), ris-
kin alindig: tarafa gore (alic1 ve satici kre-
dileri) ve finansmanin kaynagina gore
olmak tzere farkh gekillerde siniflandiri-
labilir.

Uygulamada genellikle temel ayrim
vade esasmna gore yapilmaktadir. Buna
gore finansman kaynaklar1 kisa (1-2 yil
arasi), orta (3-5 yil arasi) ve uzun (5 yildan
daha fazla) olmak tizere ti¢ baglhik altinda
incelenebilir. Ulkemiz gibi gelismekte olan
ulkelerde orta ve uzun vadeli kaynak
bulmak oldukg¢a zor oldugundan, genellik-
le ihracat sektérine kisa vadeli kaynak
saglanmaktadar.

Thracatin samasina gore ise finansman
kaynaklar1 sevkiyat oncesi ve sevkiyat
sonrasi olmak tzere yine iki baghk altinda
incelenebilir. Sevkiyat éncesi finansmanin
stiresi kredinin isteme amacina bagldir.
Ihracatq siparigin alinmasimi miiteakip
zaten hazir durumda olan bir triini am-
balajlayip sevk edecek ise finansmanin
stiresi 15 ila 30 gun gibi kisa olabilir. An-
cak mallar siparige uygun olarak iiretile-
cekse siire, iiretim slirecini de kapsayacag
icin finansman siiresi de uzun olacaktir.
Sevkiyat oncesi, ihracatginin, mallar1 -
retmek veya mallarn satin almak ve
sevketmek i¢cin kendi 6z sermayesi disinda
ihtiya¢ duydugu isletme sermayesi olarak
tamimlanan bu finansman, ¢egitli akreditif
uygulamalar1 ve/veya bankalarin o6zel fi-
nans kuruluglarinin ihracatgiya kredi
velveya avans vermesi seklinde yurutul-
mektedir. Sevkiyat éncesi finansman; bazi
“ozellikli akreditif” uygulamalar1 ile dog-
rudan “banka kredileri” seklinde saglan-
maktadir. Sevkiyat sonrasi finansman ise,
ihracatcilarin alicilarina kredi agtiklar
zaman bankalarin devreye girerek, ihraca-
t1 finanse etmesidir. Bu finansman, ihrag
mallarim1 yurtdisina sevk edilmesi ile mal
bedellerinin tahsili arasinda bir kopri
vazifesi gormektedir (Onursal:5).

Glntimuzde, 6nemli bir rekabet unsura
da, ihracatcilarin gerek ihracattan Once
gerekse ihracattan sonra elde edebile-
cekleri finansman kolayliklaridir. Thracat-
tan dnceki asamada teknik ifadesiyle sev-
kiyattan once ihracat¢i ve tretici — ihra-
catcl ithra¢ edecegl malin satin alinmasi,
uretilmesi veya ambalajlanmasi siiresince
finansman ihtiyaci duyar. Ihracattan son-
raki asamada yani sevkiyattan sonra mal-
larin gonderilmesi ve mal bedellerinin
tahsilli arasindaki likidite acigimi kapat-
mak i¢in finansmana ihtiya¢ duyar. Iste
bu kolayliklar saglanirsa alicilara kredili
mal satis1 mimkin olur. S6z konusu kre-
dili ihracat giniimiizde 6nemli bir rekabet
unsurudur.

Riskin alindig1 tarafa gore de ihracat
kredileri iki gruba ayrilabilir: Birinci kate-
gori “satic1 kredileri”dir. Satic1 kredileri ile
desteklenen ithalatciya, vadeli 6deme im-
kan1 taminmaktadir. Tkinci kategoride ise
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“alict kredileri” yer almaktadir. Burada
ihracatginin bankasi ve/veya baska bir
finans kurulusu ithalatgiya veya bankasi-
na kredi agabilmektedir (DTM-a,142).

4. Onceki Calismalar

Karadal  (2001:153-156)  tarafinda
KOBI'lerin uluslararas1 pazarlara acl-
masin etkileyen faktorler tizerine Turkiye
genelinde yapilan bir arastirmada
KOBTI'lerin uluslararas: pazarlara acilma-
sin1 etkileyen en 6nemli unsurun ekono-
mik/finansal sorunlar oldugu tespit edil-
mistir. Delice (2001: 269-281) tarafindan
yapilan KOBI'lerin Thracata Yonlendiril-
mesinde Finansman Destekleri: Turk
Eximbank Kredileri Uzerine bir uygulama
aragtirmasinda da finansman olgusunun
KOBTlerin ihracata yénelmelerindeki en
6nemli engellerin basinda yer aldig1 ve
arastirma kapsamindaki firmalarin
(%78,8) biyuk bir kisminin finansman
desteklerinden ve Eximbank kredilerinden
yararlanamadiklari tespit edilmistir. Yine
Karamustafa vd (2001: 166-174) tarafin-
dan KOBT’lerin Thracat Darligi Nedenleri
Uzerine Bir Aragtirma: Samsun ili Ornegi
baglikli arastirmada da igletmelerin fi-
nansman problemlerinin ihracatta énemli
bir sorun olusturdugu tespit edilmistir.

Akyiiz vd. (2004: 97-110) tarafindan da
Bat1 Akdeniz Boélgesinde Yer Alan Orman
Urtinleri Sanayi Isletmelerinin Ihracat
Problemleri tlizerine yapilan bir arastir-
mada, s6z konusu igletmeler i¢in finansal
sorunlar ilk sirada belirtilen ikincil dere-
cede 6nemli sorun olarak tespit edilmistir.
Birgili vd. (2005; 87-96) tarafindan yapi-
lan Istanbul ve Sakarya illerini kapsayan
Akreditifli Odeme ve Thracate: Isletmelere
Yonelik Bir Uygulama konulu arastirma-
da ise, isletmelerin ihracatta akreditifi, ¢o-
gunlukla giuven ve tlke riski sorunu ne-
deniyle ve ayrica kullanim kolaylig1 nede-
niyle bu yontemi sectikleri tespit edilmig-
tir. Gunes ve Ugur (2007:21-40) tarafin-
dan KOBIlerin ihracat finansmaninda
Eximbank kredileri ile ilgili olarak Malat-
ya ilinde yapilan bir arastirmada da fir-
malarin buyuk ¢ogunlugu ihracat yapar-
ken finansal sorunlarin ¢ok etkili oldugu-
nu ve bu sorunun ihracatin 6niinde biyik

bir en-gel olusturdugunu ifade etmiglerdir.
Ayrica  arastirmada, ihracat yapan
KOBTlerin biiyiik ¢ogunlunun Eximbank
kredileri hakkinda yeterince bilgi sahibi
olmadiklar1 ve bu yiizden de Eximbank
kredilerinden yararlanmadiklar1 tespit
edilmigtir.

Isik ve Delice (2007:82) tarafindan ya-
pillan ve Karaman ve Nevsehir illerini
kapsayan bir arastirmada da arastirma
kapsamindaki igletmelerin %45, 7’11k kismi
ihracat finansmamni i¢in ¢alisma sermayesi
yetersizliginin énemli bir engel olusturdu-
gunu ifade etmiglerdir. Karakilic ve
Acikgozoglu (2007:235) tarafindan
Afyonkarahisar’da yapilan bir arastirma-
da da KOBIlerin uluslararas: piyasalara
girerken kargilagtiklar: en 6nemli sorunun
finansman yetersizligi sorunu oldugu tes-
pit edilmistir. Giimis (2007:243) tarafin-
dan Istanbul ili Hali¢ bélgesinde ihracat
yapan igletmeler lizerine yapilan bir aras-
tirmada da finansal ve mali sorunlar %26
oranla diger sorunlarina goére daha once-
likli sorun oldugu tespit edilmigtir. Yine
ayn arastirmada ihracat yapan firmalarin
%68 oranla finansman sorunlarimi ¢ézmis
olduklar1 tespit edilmistir. Korkmaz vd.
(2007:259) tarafindan yapilan bagka bir
arastirmada da komsu tlkelere yapilan
ihracattaki ortak temel sorunlarin bagin-
da finansman sorununun geldigi tespit
edilmistir.

5. Thracat Yapan Isletmelerin Fi-
nansman Kaynaklarinin Belirlenme-
sine Yonelik Bir Alan Arastirmasi

4.1. Calismanin Amaci ve Yontemi

Calismada temel olarak, Tirkiye'de
ihracat yapan igletmelerin ihracat fi-
nansman kaynaklarinin  belirlenmesi
amaclanmigtir. Bu amacgla uygulanan
anketlerin frekans dagilimlar1 yapilarak
elde edilen sonuglar degerlendirilmistir.

Arastirmadaki veriler ylz ylize anket
yontemi ile toplanmigtir. Anketlerin uy-
gulanmasinda, Sindirgt MYO Ithalat-
Thracat programinda okuyan ve Dig Tica-
rette Finansal Teknikler dersini alan
o6grenciler anketér olarak seg¢ilmigtir.
Ogrencilerden basta kendi staj yaptiklar:
ihracatec1 igletmeler olmak tlizere kendileri-
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ne yakin boélgedeki igletmelere anketi uy-
gulamalar: istenmistir. Ogrenciler, bu an-
ket formlarinm igletme sahipleri ya da yone-
ticileriyle yuz ytize goriserek doldurmus-
lardir. Toplam 160 adet anket formu ha-
zirlanmig ve o6grenciler araciligi ile uy-
gulanmistir. Bu anketlerden 142 tanesi
degerlendirmeye alinmigtir. Anketteki
sorular temel olarak iki bélimden olus-
mak-tadir. 11k boliimdeki sorular (1-9
arasi sorular) genel olarak ankete kati-
lan iglet-melerle ilgili demografik bilgile-
ri iceren sorulardir. Ikinci bélimdeki
sorular(10-18 arasi) ise ankete katilan
isletmelerin ihracat durumlar1 ve fi-
nansman kaynaklarinin belirlenmesi ile
ilgili sorulardan olugsmaktadir.

4.2. Calismanin Kapsami

Arastirmanin evreni asagidaki Tablo:
1I’de de gorildigu gibi 10 farkl: ilden olus-
maktadir. Bu illerin seg¢ilmesinin temel
gerekcesi, anketér olarak kullanilan 6g-
rencilerin memleketlerinin bu iller olma-
sidir. Uygulamada o6grencilerin mesafe
olarak kendilerine yakin olan igletmeleri
se¢melerine izin verilmigtir. Tablodan da
gortilebilecegi gibi, arastirmanin kapsamu,
%43,66 1le Istanbul, %24,65 ile Bursa,
%11,97 ile Denizli, %5,63 ile Kocaeli,
%3,52’lik oranlar ile Izmir ve Eskisehir,
%2,82 1ile Tekirdag, %2,11 ile Yalova,
%1,41 ile Mugla ve %0,70 ile Sivas illeri
olusturmaktadar.

Tablo: 1 Arastirma Kapsaminda Yer Alan ller ve Isletme Sayilar:

ller Sirket Say1 Yiizde (%) Kiumiilatif Yuzde (%)
Bursa 35 24,65 24,65
Denizli 17 11,97 36,62
Eskisehir 5 3,52 40,14
Istanbul 62 43,66 83,8
Izmir 5 3,52 87,52
Kocaeli 8 5,63 92,95
Mugla 2 1,41 94,36
Sivas 1 0,70 95,06
Tekirdag 4 2,82 97,88
Yalova 3 2,11 100
TOPLAM 142 100

4.3. Anket
dirilmesi

Sonuc¢larinin Degerlen-

Isletmelerden elde edilen anket verileri
cercevesinde her bir anket sorusuna ve-
rilen cevaplar ve bu cevaplara iligkin de-
gerlendirmeler asagida ayrintili olarak
verilmistir.

Tablo: 2’de anketi cevaplayan yetkili
kigsilerin dagilimi verilmistir. Buna gore
anketi cevaplayanlarin %22,54'ni Muhase-
be-Finansman Midirleri, %16,90'm Is-
letme/Fabrika mudiirleri, %15,49nu sirket

ortagi, %14,78ni ihracat ve dig ticaret
sorumlulari, %11,97n1 ithalat-thracat
mudirleri, %8,45'n1 isletme sahipleri ve
geri kalan %9,86'n1 de diger grubunda yer
alanlar cevaplandirmigtir. Diger secene-
ginde yer alanlarin durumu ise goyledir;
Insan kaynaklar1 (1,40), Satin alma mii-
dirid (%2,11), Satis midira (%1,40), Plan-
lama midiri (%2,11), Pazarlama sefi
(%1,40), Isletme sefi (%0,70) ve Finans
sorumlusu (%0,70) olarak belirlenmistir.

Tablo: 2 Anketi Cevaplayan Kisi

Secenekler Frekans (f) Yiizde (%) Kiimiilatif Yuzde (%)
Isletme Sahibi 12 8,45 8,45

Sirket Ortag: 22 15,49 23,94
Isletme/Fabrika Miidiirii 24 16,90 40,84
Muhasebe-Finansman Midiri 32 22,54 63,38
Ithalat-Thracat Miidiri 17 11,97 75,35
ihracat—Dls Ticaret Sorumlusu 21 14,78 90,13

Diger 14 9,85 100
TOPLAM 142 100
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Anketi cevaplayanlarin egitim durum-
lar1 ile ilgili bilgiler Tablo: 3’de yer al-
maktadir. Buna gore anketi cevap veren-
lerin %50’si Fakilte mezunu, %25,351
yiksekokul mezunu, %14,081 Lise/ Meslek
Lisesi mezunu, %7,740 Lisans Usti,
%2,82’si de Ilk-Ortaokul mezunu olduk-

larimi ifade etmiglerdir. Bu duruma gore
anketi cevaplayanlarin %50’den fazlasinin
fakiilte ve lisansiistii egitime sahip olma-
lar1 ihracat finansman yo6ntemlerinden
yararlanilmasi noktasinda olumlu olarak
degerlendirilebilir.

Tablo: 3 Egitim Diizeyi

Secenekler Frekans (f) Yiizde (%) Kumiilatif Yuzde (%)
T1k-Ortaokul 4 2,82 2,82

Lise/Meslek Lisesi 20 14,08 16,90

Yiiksekokul 36 25,35 42,25

Fakiilte 71 50,00 92,25

Lisans Usti 11 7,74 100

TOPLAM 142 100

Tablo: 4’de ise anket kapsamindaki ig- maktadir. Ayrica anket kapsamindaki

letmelerin hukuki yapilar1 verilmistir.
Buna gore ankete katilan igletmelerin %
52,111 anonim sirket statiisinde iken, %
41,55 limitet sirketi statiisinde bulun-

isletmelerin %6,344 tek sahis igletmesi
statlisinde faaliyetlerini yuriutmektedir-
ler.

Tablo: 4 isletmenin Hukuki yapis:

Secenekler Frekans(f) Yiizde(%) Kiimulatif Yiizde (%)
Tek Sahis Isletmesi 9 6,34 6,34

Limitet Sirket 59 41,55 47,89

Anonim Sirket 74 52,11 100
TOPLAM 142 100

Yine asagidaki Tablo:5’de igletmelerin
faaliyet sureleri yer almaktadir. Buna
gore isletmelerin %43,66’s1 20 yildan daha
fazla bir siiredir faaliyetlerini strdirmek-
te iken, %31,69u 11-20 yildir, %14,081 6—

10 yildir, %8,45’1 de 1-5 yildir faaliyetleri-
ni stirdirmektedir. Ayrica ankete katilan
isletmelerin %2,11’1 (3 igletme) faaliyet
stireleri hakkinda bir cevap vermemistir.

Tablo: 5 Isletmenin Faaliyet Siiresi

Secenekler Frekans(f) Yiizde(%) Kimiilatif Yazde (%)
1-5 Yil 12 8,45 8,45

6-10 Yil 20 14,08 22,53

11-20 Yil 45 31,69 54,22

20 Yildan Fazla 62 43,66 97,88
Cevapsiz 3 2,11 100
TOPLAM 142 100

Tablo: 6'de ise isletmelerin faaliyet gos-
terdikleri sektorler yer almaktadir. Tablo-

dan da gorilebilecegi gibi anket kapsa-
mindaki igletmelerin %36,62’si Tekstil-
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Dokuma sektériinde faaliyet gosterirken
%30,99u Metal esya makine ve gere¢ yapi
sektoriinde faaliyet géstermektedir. Bu iki
sektor Turkiye'nin ihracati iginde de ¢ok
6nemli yer tutan temel sektérlerdir. Bu
iki 6nemli sektoriin disinda dikkat ¢eken
diger sektorler ise %8,45 ile kimya ve

plastik trtnler sektori, %7,04’1ik bir pay
ile gida sektori, %6,34 ile tas-topraga
dayali sanayi ve %4,931ik pay ile metal
ana sanayl yer almaktadir. Ayrica ankete
katilan igletmelerin %4,93’i bu sektorlerin
disinda faaliyet goster-diklerini ifade et-
miglerdir.

Tablo: 6 Isletmenin Faaliyet Gosterdigi Sektor

Secenekler Frekans(f) Yizde(%) Kiimiilatif Yiizde (%)
Gada 10 7,04 7,04

Tekstil — Dokuma 52 36,62 43,66

Orman Uriinleri — Mobilya 1 0,70 44,36
Tag-Topraga Dayali Sanayi. 9 6,34 50,70

Kimya ve Plastik Uriinler 12 8,45 59,15

Metal Ana Sanayi 7 4,93 64,08

Metal Egya Makine Ve Gere¢ Yapimi 44 30,99 95,07

Diger 7 4,93 100
TOPLAM 142 100

Tablo: 7’de ise anket kapsamindaki ig-
letmelerin istihdam ettikleri ¢aligsan sayi-
larinin durumlar1 verilmigtir. Buna gore
anket kapsamindaki isletmelerin
%33,80nde 250’den fazla c¢alisan bulun-
maktadir. Diger bir ifadeyle de anket kap-
samindaki isletmelerin lgte birinin (¢ali-
san sayisina gore) buyuk igletme statii-

siinde iken geri kalan tgte ikilik bélimi
ise KOBI statiistindedir. KOBI statiisiin-
deki iglet-melerin durumuna bakildiginda
ise, isletmelerin %23,24’4 101-250 arasin-
da ¢aligan istihdam ederken, %16,20’s1 25-
50 arasinda, %14,081 25’'den daha az ve
%12,681 de 51-100 kisi arasinda kisi istih-
dam etmektedirler.

Tablo: 7 Isletmede Istihdam Edilen Toplam Isgiicii

Secenekler Frekans(f) Yiizde (%) Kiumiilatif Yuazde (%)
25’den Az 20 14,08 14,08

25-50 Kisi 23 16,20 30,28

51-100 Kisi 18 12,68 42,96
101-250 Kisi 33 23,24 66,20

250’den Fazla 48 33,80 100
TOPLAM 142 100

Asagidaki Tablo: 8de de genel olarak
isletmelerin faaliyetlerini yuritiurken en
¢ok sikintiya dustiikleri alanlar veril-
migtir. Tablodan da goriilecegi gibi ankete
katilan igletmeler genel olarak faaliyet-
lerini yuriturken sikintiya dustiikleri
oncelikli alamin  %34,51 ile finansman
oldugunu ifade etmislerdir. Bu soruna
sirasiyla %29,58 ile pazarlama, %16,20 ile
Uretim, %5,63 ile de y6netim sorunlar: yer

almaktadir. Bunlarin yaninda igletmeler
%9,86 ile diger alanlarda sorun yasadik-
larini belirtirken, igletmelerin %4,23 de bu
soruya cevap vermemistir. Diger alanlar-
da yasanan sorunlar ise Nitelikli personel
(%3,52), Stireg 1yilestirme (%1,40), Nakliye
ve Kur dalgalanmalar (%2,11), Hammad-
de tedariki ve Ar-Ge(%0,70) olarak tespit
edilmigtir.
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Tablo: 8 Isletmenin Encok Sikintiya Diistiigii Alan

Secenekler Frekans(f) Yiizde(%) Kumiilatif Yuzde (%)
Finansman 49 34,51 34,51
Pazarlama 42 29,58 60,04

Uretim 23 16,20 80,29
Yonetim 8 5,63 85,92

Diger 14 9,86 95,78
Cevapsiz 6 4,23 100
TOPLAM 142 100

Tablo: 9da ise isletmelerin uzman fi-
nans yoneticisi calistirip calistirmadikla-
rina iligkin cevaplar yer almaktadir. Buna
gore ankete katilan isletmelerin

%50,70nin uzman finans yoneticisi istih-
dam ettigi, %48,59u ise uzman finans
yoOneticisi istihdam etmedigi tespit edil-
migtir.

Tablo: 9 isletmede Uzman Finans Yéneticisinin Istihdam Edilip Edilmedigi

Secenekler Frekans (f) Yuzde(%) Kimiilatif Yazde (%)
Evet 69 48,59 48,59

Hayir 72 50,70 99,29
Cevapsiz 1 0,70 100
TOPLAM 142 100

Tablo: 10’da ise ankete katilan igletme-
lerin genel olarak finansman ihtiyac¢larini
hangi kaynaklardan sagladiklarini iligkin
alinan cevaplar yer almaktadir. Buna gore
isletmeler %39,04 oraninda finansman
ihtiyaclarini banka kredileriyle karsilar-
ken, %34,65 oraninda da 6z kaynaklardan
karsiladiklarimi ifade etmiglerdir. Uglincii
sirada ise isletmeler %15,79 oraninda fi-
nansal tekniklerden yararlanarak finans-

man saglarken, dérdinci sirada da %9,21
ile satic1 kredilerinden finansman sagla-
diklarimi ifade etmislerdir. Buna gore ih-
racat yapan isletmelerin de genel olarak
en 6nemli iki finansman kaynagini banka
kredileri ve 6z kaynaklar olusturmaktadir.
Isletmelerin modern finansal teknikler
olarak da ifade edilen Factoring, Forfai-
ting ve Leasing gibi tekniklerden yarar-
lanmas ise ti¢linct sirada yer almaktadir.

Tablo: 10 Genel Olarak Finansman Ihtiyacinin Saglandig: Alanlar

Secenekler Frekans(f) | Yiizde(%) Kiimiilatif Yizde (%)
Tamamen Ozkaynaklardan 79 34,65 34,65

Banka Kredileriyle 89 39,04 73,69

Satic1 Kredileriyle 21 9,21 82,90
Finansal Tekniklerle (Factoring, Forfaiting, Leasing) 36 15,79 98,69

Diger 1 0,44 99,13
Cevapsiz 2 0,88 100
TOPLAM 258 100

Tablo: 11’de ise isletmelerin ihracat
yaptiklar: tlke gruplarina gére dagilimlar:
verilmigtir. Tablodan da gorilebilecegi

gibi, isletmelerin en fazla ihracat yaptik-
lar1 ulke grubu %35,481ik bir oran ile Av-
rupa Birligi (AB) ulkeleridir. AB tulkelerini
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sirasiyla  %17,20 1le balkan tlkeler:,
%13,26 ile Ortadogu Ulkeleri, %12,90 ile
ABD ve %12,19 ile Tirki Cumhuriyetler-
Kafkas tulkeleri izlemektedir. Thracatta en
distk pay: ise %6,81’lik bir oran ile Asya-
Pasifik tulkeleri almaktadir. Ayrica islet-
meler %2,15 oraninda da belirtilen bu tlke

gruplar1 digindaki tilkelere ihracat yap-
tiklarin1 belirtmiglerdir. Anket kapsamin-
daki igletmelerin ihracat yaptiklar: tlke-
ler grubunda en fazla AB ulkelerinin yer
almig olmasi, genel olarak degerlendirildi-
ginde Turkiye'nin genel ihracat yapis: ile
paralellik gostermektedir.

Tablo: 11 Thracat Yapilan Ulke Grubu

Secenekler Frekans (f) Yizde (%) Kiimiilatif Yuzde (%)
ABD 36 12,90 12,90

Avrupa Birligi Ulkeler 99 35,48 48,38

Balkan Ulkeleri 48 17,20 65,58
Ortadogu Ulkeleri 37 13,26 78,84
Asya-Pasifik Ulkeleri 19 6,81 85,65

Tiirki Cumhuriyetler — Kafkas Ulkeleri 34 12,19 97,84

Diger 6 2,15 100
TOPLAM 279 100

Tablo: 12’de ise isletmelerin ne tir ih-
racat yaptiklar1 yer almaktadir. Tablodan
da goriilecegi gibi igletmelerin yaptiklar
en 6nemli ihracat tura %37,02’lik bir oran
ile serbest ihracattir. Bu ihracat tirini
ise sirasiyla %12,60 ile kredili ihracat,
%9,92’lik oranlar ile konsinye ihracat ve

ithal edilmis mallarin ihraci izlemektedir.
Daha sonra ise %8,40’lik bir oran ile kay-
da bagli ihracat, %5,73 ile bedelsiz ihracat
ve %5,34 ile de transit ticaret izlemekte-
dir. Diger ihracat tirlerinin aldiklari pay-
lar ise daha diigtik seviyelerdedir.

Tablo: 12 Yapilan Thracat Tiirii

Secenekler Frekans (f) Yiizde (%) Kiimiilatif Yiizde (%)
Serbest Thracat 97 37,02 37,02
Konsinye Thracat 26 9,92 46,94
Kredili Thracat 33 12,60 59,54
Transit Ticaret 14 5,34 64,88
Kayda Bagh Thracat 22 8,40 73,28
Bedelsiz Thracat 15 5,73 79,01
Serbest Bolgelere Yapilacak Ihracat 21 8,02 87,03
Ithal Edilmis Mallarin Thrac 26 9,92 96,95
Bagh Muamele Yoluyla Yapilacak fhracat 0,76 97,71
Ticari Kiralama Yoluyla Yapilacak Ihracat 1,15 98,86
Cevapsiz 3 1,15 100
TOPLAM 260 100

Isletmelerin yapmig olduklar: bu ihra-
catlar karsisinda kullandiklari 6deme
turleri ise ayrintili olarak asagidaki Tablo:
13’de yer almaktadir. Buna gore igletmeler
tarafindan tercih edilen en énemli 6deme
tara %30,34°1uk bir oran ile pesin 6deme-

dir. Daha sonra %23,88 ile mal mukabili
odeme, %22,75 ile akreditifli odeme ve
%16,29 ile de vesaik mukabili 6deme turi
yver almaktadir. Bu 6deme tiirleri diginda
kalan 6deme turlerinin aldiklar1 paylar ise
daha dusiik seviyelerde yer almaktadir.
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Tablo: 13 Thracatta Kullanilan Odeme Tiirii

Secenekler Frekans (f) Yiizde (%) Kumiilatif Yuzde (%)
Pegin Odeme 108 30,34 30,34

Mal Mukabili Odeme 85 23,88 54,22

Vesaik Mukabili Odeme 58 16,29 70,51
Akreditifli Odeme 81 22,75 93,26

Alica Firma Prefinansmani 11 3,09 96,35

Kabul Kredili Odeme 9 2,53 98,88

Bagli Muamele veya Takas 1 0,28 99,16

Kredili ve Kiralama Yoluyla Yapilacak Odeme 3 0,84 100
TOPLAM 356 100

Asagidaki Tablo: 14’de ise ihracat is-
lemlerinde tercih edilen finansman kay-
naklarinin durumu yer almaktadir. Tablo-
dan da gorilecegi gibi igletmelerin ihracat
finansmaninda tercih ettikleri en 6nemli
finansman kaynag1 yine 6z kaynaklar ol-
maktadir. Oz kaynaklarin oram %32,22
dir. Daha sonra ise en Onemli pay1
%22,96’l1ik bir oran ile ticari banka kredi-
leri alirken, buna %14,81’lik bir oran ile
akreditif yoluyla saglanan finansman iz-

lemektedir. Thracatin gelistirilmesi ama-
ciyla 1thdas edilen Eximbank kredilerinin
aldig1 pay i1se %10,37 oraninda gercekles-
migtir. Ayrica modern finansal teknikler
olarak bilinen faktorink, forfaiting ve lea-
singden en fazla %7,78 ile faktorinkin,
daha sonra %6,67 ile leasing ve %3,33 ile
forfaitingin kullanildigimi goriiyoruz. Bu
durum igletmelerin genel olarak kullan-
diklar finansman kaynaklar:1 ile paralel-
lik gostermektedir(Tablo:10).

Tablo: 14 Thracatta Tercih Edilen Finansman Kaynaklari

Secenekler Frekans (f) Yizde (%) Kiimiilatif Yiuzde (%)
Tamamen Ozkaynak 87 32,22 32,22
Akreditif yoluyla 40 14,81 47,03
Ticari Banka kredileri 62 22,96 69,99
Eximbank Kredileri 28 10,37 80,36
Factoring, 21 7,78 88,14
Forfaiting, 9 3,33 91,47
Leasing 18 6,67 98,14
Ithalatq: Tarafindan Saglanan Fonlarla 4 1,48 99,62
Diger 1 0,37 100
TOPLAM 270 100

Tablo: 15'de ise igletmelerin ihracat fi-
nansmaninda kullandiklar1 banka kre-
dilerinin turlerinin dagilimi yer almakta-
dir. Buna gore isletmelerin kullandiklar
en 6onemli banka kredisi tira %25,93 ile
kefalet kargiligr kredi turtidir. Bu kredi
turine ise aldig1 %11,93’1uk oran ile ihra-
cat doviz kredisi takip etmektedir. Diger
kredi turlerinin aldiklar1 paylar ise sira-
siyla; %8,23 ile senet karsilig: ihracat kre-

disi, %7,41’lik oranlar ile garantili vadeli
akreditif ve ihracatcgi lehine gelen akredi-
tif baglantili kredi, %6,58 ile ihracat vesa-
ikli kredi, %5,75 ile acik ihracat kredisi,
%3,70 ile garantili prefinansman, %3,29
ile ihracat hazirhk kredileridir. Burada
dikkat ceken bir nokta ise igletmelerin
%14,40 bir oranla bu tiir banka kredile-
rinden yararlanmamig olmalaridir.
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Tablo:15 Thracatta Kullanilan Ticari Banka Kredileri

Secenekler Frekans (f) Yiizde (%) | Kiumulatif Yiizde (%)
Acik Thracat Kredisi 14 5,76 5,76
Kefalet Karsilign Kredi 63 25,93 31,69
Senet Karsilig1 Thracat Kredisi 20 8,23 39,92
Thracat Vesaikli Kredi 16 6,58 46,50
Garantili Vadeli Akreditif 18 7,41 53,91
Garantili Prefinansman 9 3,70 57,61
Aval / Kabul Kredisi 7 2,88 60,49
Thracat Déviz Kredileri 29 11,93 72,42
Thracata hazirhik Kredileri 8 3,29 75,71
Thracatci Lehine Gelen Akreditif Baglantili Kredi 18 7,41 83,12
Thracattan Dogan Policenin Iskontosu 4 1,65 84,77
Higbiri 35 14,40 99,17
Cevapsiz 2 0,82 100
TOPLAM 243 100

Tablo: 16’da ise isletmelerin Eximbank
kredi turlerinden ne oranda yaralanip ya-
rarlanmadiklar1 yer almaktadir. Buna
gore isletmeler %42,22 oraninda ihracat
islemlerinde Eximbank kredilerinden ya-
rarlanmadiklarin1 ifade etmiglerdir. Bu
durum daha o6nce Eximbank kredileriyle
ilgili yapilan caligmalarla (Delice, 2001-
Gines ve Ugur, 2007) da paralellik gos-
termektedir. Eximbank kredi tiirlerinden

yaralananlarin durumlar1 ise sgoyledir;
%16,11’lik bir oran ile en 6nemli pay1 sevk
oncesi doviz ihracat kredisi almaktadir.
Daha sonra ise %8,89 ile sevk 6ncesi TL
ihracat kredisi, %5 ile ihracata hazirhk
doviz kredisi, %4,44 ile ihracata hazirhik
TL kredisi yer almaktadir. Diger
Eximbank kredi turlerinin kullamim du-
rumlar1 ayrintili olarak Tablo:16’da veril-
migtir.

Tablo: 16 Thracatta Kullanilan Eximbank Kredileri

Secenekler Frekans Yiizde Kl:,:lmﬁlﬁtif
® (%) Yiizde (%)
Eximbank Kredilerinden yararlanilmiyor 76 42,22 42,22
Sevk Oncesi Tiirk Liras: Thracat Kredisi 16 8,89 51,11
Sevk Oncesi TL Kalkinmada Oncelikli Yéreler Thracat Kredisi 3 1,67 52,78
Sevk Oncesi Déviz Thracat Kredisi 29 16,11 68,89
Dis Ticaret Sirketleri(DTS) Kisa Vadeli TL Ihracat Kredisi 5 2,78 71,67
Dis Ticaret Sirketleri(DTS) Kisa Vadeli Déviz Ihracat Kredisi 1 0,56 72,23
Thracata Hazirlhik TL Kredisi 8 4,44 76,67
Ihracata Hazirlik Déviz Kredisi 9 5,00 81,67
KOBI Thracata Hazirlik TL Kredisi 4 2,22 83,89
KOBI Thracata Hazirhik Déviz Kredisi 5 2,78 86,67
Sevk Oncesi Reeskont Kredisi 1 0,56 87,23
Kisa Vadeli Thracat Alacaklar: Iskonto Programi 0 0,00 87,23
Yurtdis1 Magazalar Yatirim Kredisi 4 2,22 89,45
Ozellikli Thracat Kredisi 4 2,22 91,67
Gemi Insa ve Thracat: Finansman Program1 1 0,56 92,23
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Yurtdis:1 Miiteahhitlik Hizm. Yonelik Tem. Mktb. Programi 1 0,56 92,79
Uluslar arasi Nakliyat Pazarlama Kredisi 4 2,22 95,01
Turizm Pazarlama Kredisi 0 0,00 95,01
Doviz Kazandiric1 Hizmetler Kredisi 0 0,00 95,01
Islam Kalkinma Bankasi Ihracat Finansman Fonu 1 0,56 95,57
Thracata Yénelik Ithalat Finansman Kredisi 1 0,56 96,13
Cevapsiz 7 3,89 100
TOPLAM 180 100

Genel olarak gelismekte olan tulke-
lerdeki ihracat finansman kuruluslari,
ozel olarak da eximbanklar, fonksiyonlar:
ve misyonlar: itibariyle ticari bankalardan
6nemli ol¢ude farkli kurumlardir. Ticari
bankalar ihracati finanse eden kuruluglar
olmakla beraber, bunlarin asli goérevleri-
nin i¢ ticareti finanse etmek oldugu ve
ihracatin finansmani da bash basina kar-
masik ve uzmanlasmis bir mekanizmayi
gerektirdigi i¢in, bu igi tistlenecek uzman-
lagsmis “ihracat bankalar1” veya ihracat-
ithalat bankalar1 (Eximbank’lar) kurul-
mustur. Nitekim, tlkemizde de ihracatin
desteklenmesi gorevi 1987 yilinda kurulan
Turk Eximbank tarafindan ytriitiilmekte-

dir. Turk Eximbank, ihracatcgilarin dis pa-
zarlarda rekabet gliciini artirmak ve l-
kenin ihracata yonelik ekonomik biytme
stratejisini desteklemek amaciyla, nakdi
tegviklerin yami sira, ihracat, kredi ve
sigorta yolu ile desteklerini uygulamaya
koymustur. Ozellikle, 1990’11 yillarda diin-
yva ekonomisindeki gelismelere paralel
olarak tilkemizde de 1995 yilindan bu ya-
na ihracata yonelik dogrudan parasal tes-
viklerin uygulamadan kaldirilmasiyla bir-
likte, Turk Eximbank’in uygulamakta ol-
dugu kredi, garanti ve sigorta programlari
ihracatin desteklenmesinde daha da énem
kazanmigtir (DTM-a,143).

Tablo:17 Ihracat Kredi Sigortasinin Kullanilip Kullanilmadig:

Secenekler Frekans Yiizde Kl:,:lmﬁlfitif

® (%) Yiizde (%)
Sevk Oncesi Kisa Vadeli Ihracat Kredi Sigortas: yaptirdik 35 24,65 24,65
Sevk Sonras: Kisa Vadeli Thracat Kredi Sigortas: yaptirdik 13 9,15 33,08
Orta ve Uzun Vadeli Thracat Kredi Sigortas: Yaptirdik 25 17,61 51,41
Higbirini yaptirmadik. 52 36,62 88,03
Konu hakkinda bilgimiz yok 9 6,34 94,37
Cevapsiz 8 5,63 100
TOPLAM 142 100

Thracat yapan isletmelerin ihracat kre-
di sigortasinin kullanip kullanmadiklari-
nin durumu ise asagidaki Tablo:17’de ve-
rilmigtir. Buna goére isletmelerin %36,62
oraninda ihracat kredi sigortasi turlerin-
den higbirini yaptirmadiklari, %24,65 ora-
ninda sevk oncesi kisa vadeli ihracat kredi
sigortasini, %17,61 oraninda orta ve uzun

vadeli ithracat kredi sigortasini, %9,15 ora-
nminda sevk sonrasi1 kisa vadeli ihracat
kredi sigortasini yaptirdiklar: ifade etmis-
lerdir. Isletmeler %6,34 oraninda ihracat
kredi sigortasi hakkinda bilgilerinin ol-
madigim ifade ederken, %5,63 oraninda
da cevapsiz birakmiglardir.
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Tablo:18 Thracat Islemlerinde Risk Yénetim Tekniklerinden
Yararlanilip Yararlanilmadigi

Secenekler Frekans (f) Yiizde (%) Kumiilatif Yuzde (%)
Evet 67 47,18 47,18

Hayir 57 40,14 87,32
Bilgimiz Yok 18 12,68 100
TOPLAM 142 100

Tablo: 18de ise igletmelerin ihracat ig-
lemlerinde risk yonetimi tekniklerinden
yararlanip yararlanmadiklarinin sonuclari
yer almaktadir. Buna gore isletmeler
%47,18 oraninda bu tir tekniklerden ya-

rarlanirken, %40,14 oraninda yararlan-
madiklarim ifade etmiglerdir. Ayrica dik-
kat ¢eken bir nokta da igsletmelerin %12,68
oraninda bu tir teknikler hakkinda bilgi-
lerinin olmamasidir.

Tablo: 19 ihracat islemlerinin Finansmani Konusunda
Profesyonel Yardim Isteyip Istemedigi

Secenekler Frekans (f) Yiizde (%) Kiumiilatif Yiizde (%)
Evet 52 36,62 36,62

Hayir 87 61,27 97,89
Cevapsiz 3 2,11 100
TOPLAM 142 100

Tablo: 19°da ise igletmelerin ihracat ig-
lemlerinin finansmam konusunda profes-
yonel yardim isteyip istemediklerinin du-
rumu yer almaktadir. Buna gore igletme-
ler %61,27 oraninda profesyonel yardim
almak istemezken, %36,62 oraninda pro-
fesyonel yardim almak istemektedirler.

5. Sonug ve Oneriler

Thracat yapan isletmelerin finansman
kaynaklarinin belirlenmesine yonelik ola-
rak yapilan bu arastirmada elde edilen
sonuclar asagidaki gibi 6zetlenebilir;

Thracat yapan isletmelerin en énemli
finansman kaynagi1 geleneksel finansman
yontemi ile paralellik géstermektedir. Bu
baglamda igletmelerin finansman kay-
naklar1 Oz kaynaklar, Ticari Banka Kre-
dileri, Akreditif, Tirk Eximbank kredileri
ve Modern finansal teknikler yoluyla sag-
landig1 tespit edilmistir.

Isletmelerin ihracat iglemlerinde kul-
landiklar: banka kredileri ise; kefalet kar-
sihigr kredi, ihracat doviz kredisi, Senet
karsiligi ihracat kredisi, garantili vadeli

akreditif, ihracat¢i lehine gelen akreditif
baglantili kredi, ihracat vesaikli kredi ve
acik ihracat kredisi olarak belirlenmigtir.
Ayrica igletmelerin %14,40 oraninda ihra-
cata yonelik ticari banka kredilerinden
yararlanmadiklar: tespit edilmistir. Islet-
melerin ticari banka kredilerinden yarar-
lanmama nedenleri ayrica arastirilabilir.

Thracatin artirilmasina yénelik olarak
bir¢ok tilkede uygulanan ve Turkiye'de de
1987 yilindan beri uygulanmakta olan
Turk Eximbank kredilerinden ise iglet-
melerin  %42,22 oraninda yararlanma-
diklar1 tespit edilmigtir. Yararlanilan en
onemli Eximbank kredileri ise sirasiyla;
sevk oncesi doviz ihracat kredisi, sevk
oncesi YTL ihracat kredisi, ihracata hazir-
Iik doviz kredisi ve ihracata hazirhik YTL
kredisidir. Burada igletmelerin Eximbank
kredilerinden yararlanmama/yararlana-
mama nedenleri arastirilarak bu nedenle-
rin ortadan kaldirilmasina yonelik calig-
malar yapilmalidir.

Arastirmada elde edilen sonuclardan
birisi de igletmelerin ihracat kredi sigor-
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tasina kargt tutumlaridir. Tsletmelerin
%36,62 oraninda ihracat kredi sigortasi
yaptirmadiklar1 ve %6,34 oraninda da
ithracat kredi sigortasi hakkinda bilgile-
rinin olmadig: tespit edilmistir. Bu nokta-
da da basta ihracat yapan isletmeler ol-
mak Ttzere igletmelere konu hakkinda
yonelik bilgilendirme yapilmasi ihracatin
geligtirilmesi agisindan 6nemli olacaktir.

Arastirma kapsamindaki isletmelerin
risk yonetimi konusunda da eksik olduk-
lar1 tespit edilmigtir. Isletmelerin %40,14
oraninda risk yonetim tekniklerinden ya-
rarlanmadiklar: ve %12,68 oraninda da bu
konuda bilgilerinin olmadig1 tespit edil-
migtir.

Elde edilen ilging bir sonug¢ da igletme-
lerin %61,27 oraninda ihracat islemlerinin
finansmani konusunda profesyonel yardim
istememeleridir. Bu sonucun elde edilme-
sinin en blyilk nedeninin arastirma kap-
samindaki igletmelerin 2/3 oraninda KOBI
statisinde olmasindan kaynaklanmig
olabilecegi diisiiniilmektedir.

Thracat 1slemleriyle ilgili diger bulgular
ise goyledir;

En ¢ok ihracat yapilan tlke grubu AB
ulkeleridir. Bu durum Tirkiye'nin genel
ihracat yapisiyla da paralellik gostermek-
tedir. Daha sonra ise balkan tilkeleri ve
Ortadogu yer almaktadir. Yapilan ihracat
tirunde ise en 6nemli pay1 serbest ihracat
almaktadir. Bu ihracat tiirtine ise kredili
ihracat, konsinye ihracat, ithal edilmis
mallarin ihraci, kayda bagh ihracat ve
serbest bolgelere yapilacak ihracat izle-
mektedir. Thracatta kullamilan en énemli
6deme turiniin ise pesin 6deme, mal mu-
kabili 6deme, akreditifli 6deme ve vesaik
mukabili édeme oldugu tespit edilmigtir.
Biitiin bu tespitlerin yaninda genel an-
lamda igletmelerin encok sikintiya dis-
tukleri alanlarin finansman ve pazarlama
oldugu, isletmelerin yarisinda uzman fi-
nans yoneticisi bulunurken yarisinda da
bulunmadig tespit edilmigtir.

Sonug olarak; Turkiye’de ihracat yapan

igsletmelerin  finansman kaynaklarinin
geleneksel yapida oldugu, isletmelerin
ihracatin geligtirilmesine yonelik
Eximbank kredilerinden, ticari banka

kredilerinden ve modern finansal teknik-

lerden, ihracat kredi sigortasindan yete-
rince yararlanamadiklari ve bu konu hak-
kinda da bilgi sahibi olmadiklar1 tespit
edilmigtir. Bu noktada Igletmelerin fi-
nansman alaninda yasamakta olduklar:
sorunlar alternatif finansal araglarin is-
letmelere tanitilmasi1 ve kullandirilmasi
ile ¢ozulebilir. Bu nedenle basta Leasing,
Factoring, Forfaiting ve ihracata yonelik
Eximbank kredileri olmak tizere ticari
banka kredilerinin igletme yo6neticilerine
ve/veya sahiplerine tim yoénleri ile tani-
tilmas1 gerekmektedir. Bu baglamda is-
letmelerde finansal konularda uzman kigi-
lerin istihdaminmin da arttirilmasi bu ko-
nudaki sorunlarin ¢6ziimiine katki sagla-
yabilecektir.
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I

Kahire, Tunus ve Akdeniz kiyist boyunca diger yerlerde 63renciler arasinda Islamct hareket ilk olarak
teknik enstitiilerde, sonra miihendislik fakiiltelerinde, son olarak da temel bilim iiniversitelerinde boy
gosterdi, baska bir deyisle modernist kesimlerde, dis diinyaya agik boliimlerde ortaya ¢ikt1. Peki, sosyolog-
larimiz bize dinsel olan her seyin topraktan, tarihten ve geleneklerden beslendigini soylememis miydi?
Tarihgilerimiz ve felsefecilerimiz yiizyil once, teknolojik ve bilimsel ilerlemenin, sanayilesme ile iletisimin
gelismesinin milliyetci ve dinsel dnyargilart kesinkes silip siipiirecegini iddia etmiyorlar miydi?

Regis Debray — NPQ Tiirkiye — Say1 5, Y11 2009.

II

Gezegenin biitiinlesmesi bir bakima tamamlandi: Diinya tek ve parcalar: arasindaki i¢sel baglant: da-
ha da goriiniir halde. Ama ekonomik yasam gezegene yayilirken, siyasal gezegende catlaklar goriiliiyor.
Sasirtict ¢atismalar var. Toprak takintist ile giderek akiskan hale gelen ticari iligkiler birbiriyle giderek
daha fazla celisiyor; enformasyon (iletisim) akis1 giderek serbestlesirken kiiltiirel tutuculugu da tetikliyor.
Yerlesim yerimiz (koyiimiiz) hem daha gezegensel ve hem daha sovenist. Biri digerini besliyor. Boliinme,
savas ve yabanci diismanliin ayakta tutan bir milliyetcilik, ayrilikcilik, intikamcilik ve kabilecilik ¢cag
icinde bulunmamizin nedeni budur.
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