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Oz

Masal, kiiltiirin en etkili ve kalic1 sozlii aktarim araglarindan biridir. Her kiiltiiriin masal anlatim gelenegi, o
toplumun degerleri, inanglar1 ve tarihini de yansitmaktadir. Masallar Tiirk kiiltliriinii yansitan 6nemli
kaynaklardandir. Yapilacak sosyo-psikolojik cesitli incelemeler icin bir veri ambari niteligindedir. Insanlar iletisim
kurarak diislince ve bilgi aligverisi, birbirini etkileme, yonlendirme ve hatta degistirme amaci giiderler. S6zii edilen
amaclara ulagmak i¢in ¢esitli iletisim stratejileri gelistirirler. Bu ¢caligmada, geleneksel anlati olan masallarda insan
iligskilerinin diizenlenmesinde bir iletisim dili olarak ikna stratejileri nasil kurulmaktadir sorusuna cevap
aranacaktir. Yapilacak inceleme icin Keloglan masallar1 segilmis ve calisma bu metinlerle sinirlandirilmistir.
Keloglan masallarinda genellikle bir problem ortaya ¢ikar ve kahraman bu problemi ¢dzmeye calisir. Keloglan
karakterinin onemli O6zelliklerinden biri karsisina ¢ikan sorunlarin istesinden gelmek i¢in ikna stratejileri
kullanmasidir. Keloglan’in bu ydniiniin, geleneksel kiiltiriindeki ikna ve iletisim olgularinin anlagilmasina katki
saglayacagi diigiiniilmiistiir. Calisma kapsaminda, farkli kaynaklardan elde edilen Keloglan masallarinda,
iletisimde kullanilan ikna tekniklerinden mantiksal kanit sunma teknigi, sosyal kanit sunma teknigi, duygusal kanit
sunma teknigi, fiziksel kanit sunma teknigi, acaba yerine hangisi teknigi, hediye vererek ikna teknigi,
kazanacaklart konusunda olumlu hayaller kurdurma teknigi, evet-evet teknigi, dnce biiyiik sonra kiigiik rica
teknigi, dnce kiigiik sonra biiyiik rica teknigi, sadece o degil teknigi, 6nce ver sonra al teknigi, karsililik (borca
sokma) teknigi, otorite ile ikna teknigi, uyumluluk teknigi, begendirme teknigi, kitlik teknigi, demagoji ile ikna
teknigi, giderek artan ricalar teknigi ve duygusal tepki yaratma tekniginin tespiti lizerinde durulmustur. Yapilan
calisma sonucunda Keloglan karakterinin ¢ogunlukla kazanacaklari hakkinda olumlu hayaller kurdurma teknigi
ve giderek artan ricalar teknigini kullandig1 goriilmiistiir.

Anahtar Kelimeler: Geleneksel Anlat1, Masal, Keloglan, Tkna teknikleri.

Abstract

A tale is one of the most effective and enduring oral transmission tools of culture. Every culture's storytelling
tradition reflects its values, beliefs, and history. Tales are significant sources that mirror Turkish culture and serve
as a repository for various socio-psychological studies. Humans aim to exchange thoughts and information,
influence, guide, and even change one another through communication. To achieve these goals, they develop
various communication strategies. This study seeks to answer how persuasion strategies are established as a
communication language in traditional narratives to regulate human relationships. For this purpose, Keloglan tales
have been selected, and the scope is limited to these texts. In Keloglan tales, a problem often arises, and the
protagonist strives to solve it. A notable feature of Keloglan is his use of persuasion strategies to overcome
challenges. This aspect of Keloglan is considered to contribute to understanding persuasion and communication
phenomena in traditional culture. The study examines persuasion techniques used in communication within
Keloglan tales sourced from various texts. These include logical evidence, social proof, emotional evidence,
physical proof, the "which one" technique, persuasion through gifts, foot-in-the-door technique, fostering positive
dreams of gain, the "yes-yes" technique, the large-to-small request technique, the small-to-large request technique,
the "not only that" technique, reciprocity, authority-based persuasion, compliance, likability, scarcity,
demagoguery, escalating requests, and emotional response elicitation. The findings reveal that Keloglan frequently
employs fostering positive dreams of gain and foot-in-the-door techniques.

Keywords: Traditional narrative, Tale, Keloglan, Persuasion techniques.
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Extended Summary

Communication is critical for the development and sustainability of societies. It provides
individuals to express thoughts, emotions and ideas, facilitating interaction and socialization.
In addition, communication also aims to influence, guide, and sometimes change other people
opinions and behaviors. This process is closely linked to persuasion, a communication form
intended to alter attitudes or encourage specific actions. The concept of persuasion has deep
historical roots and remains an essential aspect of communication studies today.

Persuasion is about establishing mutual understanding and aligning beliefs between the
persuader and the audience. In literature, persuasion was first studied systematically by Greek
philosopher Aristotle. Aristo outlined the basic components of persuasion in rhetoric model:
ethos (morally), pathos (emotionally), and logos (logically). Other ancient work on persuasion
is Guiguzi's The Art of Persuasion from Chinese history. On the modern academic works have
been started with Carl Hovland’s research on propaganda techniques in the 1950s.

Persuasion has critical roles in a wide array of fields such as politics, advertising, education,
and marketing. With development in the technology, persuasion techniques have become even
more relevant in domains like e-commerce, digital marketing, and social media communication.

Purpose of this study is examining the persuasion techniques found in Keloglan tales, one of
the most popular folk tales in Anatolian Turkish culture. Folk tales play a crucial role in
reflecting the cultural values, beliefs, and history of societies. Keloglan, most known character
in Turkish folktales, often faces challenges and uses various games, especially persuasion, to
overcome them. With this feature, Keloglan tales valuable in understanding persuasion and
communication practices in Anatolian culture.

This research employs qualitative methods, specifically document analysis, to investigate the
persuasion techniques in various Keloglan tales collected from different Anatolian Turkish tale
sources. Document analysis is a systematic method that allows the researcher to categorize and
analyze documents to take out useful data. Through qualitative research, this study analyzes
Keloglan tales from various collections using document analysis to identify persuasion
techniques which are used in tales. A persuasion matrix, based on most common persuasion
techniques, was developed to simplify the analysis. The matrix consisted of 20 persuasion
techniques derived from the works of scholars. These techniques include logical proof,
emotional appeals, social proof, reciprocity, foot-in-the-door, and others. Findings show that
Keloglan frequently employs techniques such as positive visualization (making the other party
envision their gains) and the foot-in-the-door technique (gradually increasing requests). Other
techniques identified include emotional appeals, physical evidence, reciprocity, and authority.

Other persuasion techniques observed in Keloglan tales include emotional appeals, where
Keloglan plays on the emotions of others to get what he wants, and physical evidence, where
he uses tangible proof to convince others. Reciprocity, where Keloglan offers something in
exchange for help, and authority, where he relies on an authoritative figure or command to
persuade others, also play significant roles in the tales.

In total, the research analyzed twenty-five Keloglan tales. The most commonly used persuasion
technique was the foot-in-the-door technique, observed in seven tales. Positive visualization
was used in five tales, while other techniques such as reciprocity, authority, and emotional proof
appeared less frequently. The tales highlight Keloglan's clever use of communication strategies
to achieve his goals, often using a mix of emotional manipulation, logical argumentation, and
offering incentives to persuade others.

The study also found that Keloglan’s character development in these tales is closely tied to his
ability to persuade others. While he often starts as a poor and powerless figure, by the end of
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the tale, he has risen in status, often marrying the princess or becoming wealthy. His baldness,
which initially marks him as an underdog, becomes a symbol of his cleverness and
resourcefulness.

In some tales, Keloglan uses emotional appeals to manipulate powerful figures like kings or
adversaries. In others, he persuades entire communities by offering tangible benefits, such as in
the story where he convinces the villagers to follow his lead by making them believe they will
gain riches. His persuasion techniques often rely on a combination of flattery, persistence, and
clever manipulation of people's desires and fears.

The findings of this study indicate that Keloglan’s success in the tales is largely due to his skill
in using various persuasion techniques. These techniques reflect broader cultural values in
Turkish society, such as respect for authority, the importance of reciprocity, and the use of
cleverness and wit to overcome obstacles. Keloglan’s ability to manipulate situations and
persuade others demonstrates the role of communication as a powerful tool in achieving
success, even in seemingly impossible circumstances.

Keloglan’s tales provide rich examples of how persuasion can be used in different contexts,
whether it is convincing a king, manipulating an enemy, or persuading an entire village.
Through these stories, the audience can gain a deeper understanding of how communication
and persuasion function within Turkish folk culture.

Giris
Toplumlarin gelisebilmeleri ve varliklarini siirdiirebilmeleri i¢in o toplumda yasayan
bireyler arasindaki iletisim hayati bir 5neme sahiptir. insanlar; fikirlerini belirtmek, duygularin
ve diislincelerini agiklamak, c¢evresindeki diger insanlarla etkilesimde bulunmak ve
sosyallesmek icin iletisime ihtiya¢ duyarlar. Bireyler kurulan iletisimde yalnizca diisiince ve
bilgi aligverisi yapmaz. Insanlar iletisim kurarak birbirini etkileme, ydnlendirme ve hatta

degistirme amaci da giiderler (Oyman, 2018, s. 5). Bu siire¢ ikna kavraminin temelini
olusturmaktadir.

Ikna; muhatabin tutumunda degisiklik, bir fikre inandirmak ya da bir davranisa tesvik
etmek amaciyla gergeklestirilen bir iletisim seklidir. Tiirkge karsiligina bakildiginda “bir
konuda birinin inanmasini saglama, inandirma, kandirma” anlamina gelmektedir (Ulgen, 2022,
s. 9). Ikna; bir kisinin veya bir grubun bir olay, fikir, nesne veya baska bir kisiyle ilgili
davranisini veya tutumunu degistirme siirecidir. Iletisimde ikna, iki veya daha fazla kisinin
ortak bir zemin ve inan¢ bulmasini saglayan bir ortam yaratmakla ilgilidir (Mayuuf ve Hussein,
2024, s. 2). lletisim kurulan her an, belirli diizeyde ikna unsuru devreye girebilir ve bu unsurun
dogru kullanimi etkili bir iletisimin olusmasini saglamaktadir. ikna, bireyler arasindaki
iligkilerin saglikli bir sekilde siirdiiriilmesi ve gii¢clendirilmesinde énemli bir rol oynar. Bu
sebeple ikna edici iletisim, toplumsal etkilesimlerin temel taslaridan biridir. Tkna unsuru,
karsilikli olarak fayda saglayan ¢oziimler tiretme ve is birligine tesvik etme agisindan da kritik
oneme sahiptir (Oyman, 2018, s. 9).

Ikna siireci bir iletisim modelinde bulunan kaynak, mesaj, kanal ve alic1 olmak {izere
dort ana 6geden olusur. Kaynak, iletiyi gonderendir ve bu gonderim ile iletisime dair siirece
gecilmis olur. Her zaman bir kisiden ibaret degildir. Gruplar ve kurumlar da kaynak olabilir.

Mesaj, kaynaktan aliciya iletilen duygu, fikir ve bilgilerdir. Iletinin alicida anlam
bulmasi gerekir yoksa ileti alic1 i¢in anlamsiz ciimleler biitiinii olmaktan dteye gecemez. Mesaj
yalnizca s0z ile iletilmez, isaretlerle ya da yaziyla iletilen mesajlar da vardir. Mesajin dogru
sekilde iletilmesi i¢in kanalin saglikli olmasi gerekir. Ileti gonderilirken kaynagm dili ve

alicinin dili 6nemlidir. Ayni1 dilde degillerse alicinin iletiyi anlamasi o denli zor olur (Sun, 2019,
S. 56).




STRATEJiK BiR ILETiSIM ARACI OLARAK iKNA TEKNIKLERININ KELOGLAN MASALLARINDA KULLANIMI 41

Mesajin aktarim araci ise kanaldir. Iletinin 6zelliklerine bagl olarak kanal ¢ok degisik
yollardan olusturulabilir. Konusma, gorme, dokunma gibi duyu Ozellikleri kanal olarak
kullanilabilir. Kanal1 baglama gore secmek 6nemlidir. Uygun olmayan kanal kaynagi olumsuz
etkiler ve mesajin dagilmasina neden olabilir (Oyman, 2018, s. 5).

Kaynaktan gonderilen mesajlarin hedefi alicidir. Alici, kaynakta oldugu gibi insan ya
da insan gruplari olabilir. Alicinin 6zellikleri iletisimi etkileyen unsurlardan biridir (Sun, 2019,
S. 59). Iletisim sirasinda kaynak ve alic1 yer degistirebilir. Karsilikli konusmalardaki dinleyici,
gazete okuyucusu, televizyon izleyicisi, radyo dinleyicisi, bir mektubun alicisi, ders anlatilan
ogrenci vb. konumundaki kisi veya kisiler aliciya 6rnektir (Tarake1, 2015, s. 11).

lletisimde ikna kavramu iizerine yapilan arastirmalar, en eski arastirma alanlarindan
biridir. MO. 384- MO. 322 yillar1 arasinda yasamis Yunan filozof Aristoteles iknay1 sistematik
olarak ilk irdeleyen diisiiniir olarak nitelendirilebilir. (Tarakc1, 2015, s. 14). Ikna ile ilgili
yapilan ilk ¢calismalardan bir digeri ise Guiguzi’nin Ikna Sanat1 isimli calismasidir. Bu ¢alisma
Cin tarihinden ikna iizerine yapilmis ilk calismadir. Guiguzi (2021, s. 30), insanlarin
anlasilmay1 isteyen canlilar oldugunu belirtir. Bir igin yararlari1 ve zararlar1 ancak konusularak
anlasilir. Tkna miizakereden dogar. Taraflar anlasir; biri digerinin diisiincelerine, sdylemlerine
daha egilimli hale gelir. Ikna, ilerlemeyi beraberinde getirir ve iletisim siirecini hizlandirir
(Guiguzi, 2021, s. 33-34). Cagdas anlamda ikna g¢alismalarinin kokii Carl Hovland ve
arkadaslarmin Yale Iletisim Arastirmalar projesi kapsaminda 1950’lerde propaganda teknikleri
tizerine yriittiikkleri calismalara dayanmaktadir (Demirtag, 2004, s. 75).

Akyol (2019, s. 1)’a gore giiniimiiz modern toplumlarinda ikna, siyasi kampanyalardan
reklamciliga, egitimden pazarlamaya kadar genis bir yelpazede kullanilmakta ve stratejik bir
iletisim arac1 olarak degerlendirilmektedir. Ozellikle dijital teknolojilerin gelisimiyle birlikte,
ikna teknikleri e-ticaret, dijital pazarlama ve sosyal medya iletisiminde de etkin bir sekilde
uygulanmaktadir.

Literatiirde ikna ile alakali {i¢ farkli modelin yeri biiyiiktiir. Aristo modeline gore ikna
stirecinde inandirmanin yontemleri, kaynagin kullandig dil, iletinin baglamina ve alictya gore
sekillenmesi Onemlidir. Aristoteles (2015, s. 35) kaynagmn kisiligi, alicilarin hazir hale
getirilmesi, mesajin iceriginde kanitlar barmmmasinin  6nemli oldugunu belirtmistir.
Aristoteles'in klasik retorik modelinde yer alan ethos (gilivenilirlik), pathos (duygulara hitap) ve
logos (mantiksal argliman) unsurlar1 bu siirecin temel bilesenlerini olusturur.

Ethos, kaynagin yani konusmacinin kisisel 6zelliklerine ve giivenilirligine baglhidir.
Konusmaci kisinin konugsma esnasindaki hareketleri, konugsmanin biitiinliigii gibi etmenler,
konugmacinin alict tarafinda giivenilirligini etkilemektedir. Konugmacinin bu giivenirliligi
saglamast iknay1 kolaylastirmaktir (Aristoteles, 2015, s. 34-45). Logos, kaynagin mantik
yiiriiterek olusturdugu kanitlar olarak tanimlanabilir (Aristoteles, 2015, s. 40-45). Logosta
dikkat edilmesi gereken konu kaynagin ortaya koydugu kanitin bu iletisimi ilerletmesi
gerektigidir. Alicilarin ikna edilmesi i¢in inandiric1 nedenler sunulmasi gerekmektedir. Pathos,
duygulara hitap edilmesidir. Cesur, adil, hosgoriilii ve nazik olmak gibi 6zellikler insanlar
ruhsal yonden ¢ekici kilar. Kaynagin, dinleyicinin duygularini 1yi analiz etmesi ve buna karsilik
gelen duygusal kanitlar iizerinden gitmesi iknay1 kolaylastiracaktir. (Sun, 2019, s. 46).

Hovland Modeli’nde ise iletisimin ikna edici olabilmesi i¢in dort etmen gereklidir.
Gondericiye ait 6zellikler, iletiyle ilgili 6zellikler, alicinin 6zellikleri ve baglamin 6zellikleri.
Bu dort etmen bir zincirin halkalar1 gibidir ve birbirini etkiler. Yine de ikna siirecinde kaynagin
ozellikleri iknanin siirecini degistiren temel etmendir.

Bir diger model olan Ayrintili Inceleme Olasiligi Modeli Hovland Modeli’nin aksine
kaynak degil alici etkilidir. Kaynagin diigiindiirdiikleri ve bunun tutumlara yansimasi énemlidir.
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Bu modele gore alic1 ya farkinda olarak ya da farkinda olmadan ikna olur (Tarake1, 2015, s. 15-
17).

Iletisimde ikna faktorii ile ilgili son yillarda farkli arastirmalar yapilmistir ve insanlarin
neye, nasil ikna olacaklar1 konusunda g¢esitli yaklagimlar gelistirilerek benimsenmistir.
Yaklagimlar belirli kurallar seklinde tanimlanmistir ve insan bu kurallar1 68renerek ikna
asamasinda bunlara basvurabilir. Cialdini (2022a, S. 28-29)’ye gore iknada yetenekli ya da
yetkin olmak yerine bilimsel teknikleri 6grenmek iknanin kapilarini aralar.

Yukarida da belirtildigi tiizere siyasi kampanyalardan reklamciliga, egitimden
pazarlamaya, dijital ortamda e-ticaret, dijital pazarlama ve sosyal medya iletisimine kadar genis
bir yelpazede kullanilan ikna teknikleri ve stratejileri, bir iletisim araci olarak
degerlendirilmektedir. Ozellikle dijital teknolojilerin gelisimiyle birlikte, ikna teknikleri de
etkin bir sekilde uygulanmaktadir.

Daha ¢ok iletisim ¢aligmalarinda yer bulan ikna kavramai, bir iletisim araci olarak halk
edebiyati metinlerinde de vardir ve sozlii edebiyat metinleri, ikna ¢aligmalarinin yapilabilecegi
verimli bir alandir. Bu dikkat noktasindan hareketle ve halk anlatilarindan masallarda,
karakterler arasinda gegen iletisim siireclerinde kullanilan ikna stratejilerinin yapisi {lizerine
daha 6nce yapilmis herhangi bir ¢alisma bulunmamasi da géz 6niine alinarak boyle bir ¢caligma
yapmaya karar verilmistir.

Masallar, insanlik tarihinin en eski sozlii anlati bi¢imlerinden biridir ve genellikle
egitici, ahlaki ve kiiltiirel mesajlar igerir. Toplumlarin kiiltiirleri, gelenek ve gorenekleri ile ilgili
aktarimlar yapan, olaganiistiiliiklerle oOriilii, cocuklara hitap ettigi yanilgisi hakim olsa da
yediden yetmise tiim insanlara, acik ve oOrtiik iletilerle seslenen edebi anlatilardir. Bu anlatilar
olaganiistii olaylar ve karakterler araciligiyla dinleyicilere hem eglence hem de 6greti sunar.
Ogretilerin sunulmasinda faydalanilan yontemlerden birisi de ikna stratejilerini kullanmaktir.
Masallardaki kahramanlar, ortaya cikan zorluklar1 agmada, isteklerini yerine getirme ve
problem ¢ozmede sik sik ikna yontemlerini kullamirlar. Iletisimin oldugu biitiin edebi
metinlerde ikna kavrami vardir. Ikna eden ve edilen kadar ikna stratejisinin sekli de dnemlidir.
Masallarda baskahraman dogru yolu bulurken ya c¢esitli ikna siire¢lerinden gegirilir ya da
muhatabini ikna etmeye gayret eder. Bu siire¢ karakterlerin 6zelliklerine bagl olarak kandirma
yoluyla etik olmayan bir zeminde de siirdiiriilebilir.

Bu calisma i¢in masallar, Keloglan masallari ile sinirlandirilmistir ve Keloglan’in tip
olarak karsimiza ¢iktigr masallarda kullanilan ikna teknikleri analiz edilmistir. Keloglan
masallarinin, ikna tekniklerini sergilemede gosterdigi yeterlilik ve tiim masal cesitlerinin
incelenmesinin makale hacmini asacagi Ongoriisii, ¢alismanin sinirlarinin bu  sekilde
¢izilmesinin nedenleridir.

Keloglan, Tiirk kiiltiiriine ait bir tiptir ve farkli Tiirk boylarinda Kegeloglan, Kelce Batir,
Tastarakay gibi cesitli adlandirmalar1 vardir (Simsek, 2017, s. 42). Keloglan masallarinin
yayilma alanlar1 belirlenebilse de Alangu (2024, s. 208) tarihi varligiin 17. yiizyildan geriye
dayandirilamayacagini sdylemektedir. Keloglan ya da deli oglan (Simsek, 2017, s. 42), Tiirk
masal anlatilarinda; zekayi, akli, sansi, istikrari, basarityr sembolize eden bir tiptir. Yalnizca
masallarda degil olay anlatan diger edebi tiirlerde ve mani, tiirkii gibi anonim halk edebiyati
iirtinlerinde de karsimiza cikar. O, kimi zaman padisaha kimi zaman en gii¢lii rakiplerinden
olan Kdse’ye zekasiyla haddini bildirmeyi basarir. Padisah ile siirekli miicadele halinde olmasi,
onun otorite karsisinda halktan biri olarak goriilmesine neden olmustur.

Keloglan, masallarin genelinde iyidir; haksizliga, zulme kars1i miicadele eder ve
masallarin sonunda da padisahin kiziyla evlenen taraf olur. Keloglan’in kel olusu rakiplerinin
goziinde onu hayata kars1 geriye atsa da o temelde akliyla ve sansiyla rakiplerini alt etmeyi ve
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cezalandirmay1 basarir (Simsek, 2017, s. 43). Keloglan’in kelligi hakkinda farkli diisiinceler
ortaya atilmistir. Ogel (1976, s. 265-268)’e gore Keloglan’m kelligi bir hastaligin sonucudur.
Kelligin dinsel boyutuna deginen arastirmalar da mevcuttur (Simsek, 2017, s. 47). Derlenen
masallarin bazisinda ise Keloglan’in olaylarda kendini kurtarmak i¢in siklikla siddete
basvurdugu, insanlara fiziksel zarar verdigi ve bu zararin insanlar1 6ldiirmeye kadar gittigi
goriiliir. Ana kahramani Keloglan olan masallar disindaki kimi masallarda kahramanlarin
keloglan kiligina girdikleri de goriilmektedir.

Keloglan; masallara fakir, annesinden baska kimsesi olmayan, igsiz bir tip olarak
baslarken masalin bitiminde zengin hatta padisah dahi olabilmektedir. Keloglan’in iyi-koti,
fakir-zengin halleri g6z oniine alindiginda bu masallarin temelindeki kurgunun zitliklarla
ortuldiigiini soylemek miimkiindiir (Simsek, 2017, s. 55). Bu masallar cinli, devli, perili yani
tamamiyla olagantstiiliikkler barindiran masallarin aksine ig¢inde her ne kadar bunlar
barindirabilse de olay orgiisii ve konular1 sebebiyle mitos-epostan ayrilarak ¢ok daha gergekei
unsurlar igerir (Murat vd., 2019, s. 851). Alangu (2024, s. 196)’ya gore klasik masal anlatilar
kigilere kendilerini masal diinyasinda, Keloglan masallar1 da okuyanlara yahut dinleyenlere
kendilerini ger¢ek diinyada hissettirir (2024, s. 196). Kahramani Keloglan olan masallarda
geleneksellik, giivenlik, 6zdenetim, yardimseverlik, uyum, haz, basari, giic gibi degerler
bulunmaktadir (Akkaya, 2014, s. 320).

Yontem

Bu c¢alismada gergeklestirilmeye calisilan Keloglan masallarinda ikna tekniklerinin
analiz edilmesi, nitel bir arastirmadir. Veriler olusturulurken literatiir taramas1 yapilarak bu
taramalardan elde edilen veriler dokiiman analizi yontemi ile incelenmistir. Dokiiman analizi,
aragtirmacinin  yaptigr gozlem, goriisme ve diger belgeleri diizenli hale getirerek
sistematiklesmesini saglar. Baltaci1 (2019, s. 376)’ya gore bu yontem, zaman ve kaynak
kullanimin1 optimize ederken, incelenen olaylarin 6nem sirasina gore siralanmasini, veri
kaynaklarmin tasnif edilmesini ve vyeni verilerin olusturulmasini kolaylagtirir. Ayrica
arastirmacinin daha kapsamli ve verimli bir analiz yapmasina yardimci olur, verilerin sistematik
bir sekilde incelenmesini saglar.

Calismanin inceleme nesnesi olarak; Giimiishane Masallar1 (Sakaoglu, 1973), Elaz1g
Masallar1 ve Propp Metodu (Giinay, 2011), Anadolu Masallar1 (Yavuz, 2012), Altin Isik (Ziya
Gokalp, 2015), Anadolu Masallar1 (Cantek, 2017), Anadolu Masallarindan Derlemeler (Demir,
2017), Billur Kosk Masallar1 (Alangu, 2019), Tiirk Masallar1 (Kunos, 2019) Anadolu Masallari
(Ozel, 2020), Tiirk Masallar1 (Tezel, 2022) Az Gittik Uz Gittik (Boratav, 2023) ve Keloglan
Masallar1 (Alangu, 2024) adli arastirma ve derleme kitaplar1 kullanilmistir. Masal metinlerinin
ilgili boltimleri 6zet seklinde verilmistir.

Makalede, ikna metodolojisi konusunda yayinlanan, Aristoteles (2015), Freedman ve
Fraser (1966), Monroe vd. (1984), Demirtas (2004), Cialdini (2022a), Cialdini (2022b), Fexeus
(2021), Guiguzi (2021)’nin calismalarindan faydalanilarak var olan sistematikler
degerlendirilmis ve Keloglan masallarina uygun olan ikna yontemleri tarafimizca secilmistir.
Bu yontemlere bagli olarak kendi matrisimiz olusturulmustur. Matris olusturulurken masallarda
bulunan iknalara yer verilmistir. Yinelenen iknalar alinmanmustir. Iknalarin tamami halk
anlatilarina uygun formda degildir. Ikna tekniklerinden satis-pazarlama ya da reklamcilik
konularinda aktif olan tekniklere calismada yer verilmemis ve matrise alinmamastir.

Yukaridaki bilgilerden hareketle bir matris olusturulmustur ve bu matrise gére Keloglan
masallar1 ikna teknikleri baglaminda analiz edilmistir. Arastirmada kullanilan ikna teknikleri
listesi olusturulurken genel anlamda masal anlatilarinda tespit etti§imiz teknikler verilmistir.
Ancak bu tekniklerin bazilar1 Keloglan masallarinda goriilmemistir. Listeyi hazirlarken sadece
Keloglan masallarindaki ikna teknikleri verilebilecekken genel anlamda masal anlatilarinda
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tespit edilen tiim teknikleri vermemizin sebebi okuyucuya masal tiiriiniin tiim metinlerinde
uygulanabilecek bir liste olusturma istegimizden kaynaklanmistir.

Tablo 1: Arastirmada kullanilan ikna teknikleri listesi

Say1 ikna Teknigi Teknigin Kaynag
1 Mantiksal kanit sunma teknigi Aristoteles, MO 350
2 Duygusal kanit sunma teknigi

Aristoteles, MO 350

Kazanacaklari konusunda olumlu hayaller

3 kurdurma teknigi Guiguzi, MO 320

4 Once kiigiik sonra biiyiik rica teknigi Freedman ve Fraser,1966
5 Sadece o degil teknigi Fern, E. F.,Monroe, K. B.,ve Avila, R. A, 1984
6 Sosyal kanit sunma teknigi Cialdini, 1984

7 Fiziksel kanit sunma teknigi Cialdini, 1984

8 Evet-evet teknigi Cialdini, 1984

9 Once biiyiik sonra kiiciik rica teknigi Cialdini, 1984

10 Once ver sonra al teknigi Cialdini, 1984

11 Otorite ile ikna teknigi Cialdini, 1984

12 Uyumluluk teknigi Cialdini, 1984

13 Kitlik teknigi Cialdini, 1984

14 Giderek artan ricalar teknigi Cialdini, 1984

15 Acaba yerine hangisi teknigi Demirtas, 2004

16 Hediye vererek ikna teknigi Fexeus, 2007

17 Kargililik (borca sokma) teknigi Fexeus, 2007

18 Begendirme teknigi Fexeus, 2007

19 Demagoji ile ikna teknigi Fexeus, 2007

20 Duygusal tepki yaratma teknigi Fexeus, 2007

Bulgular ve Yorumlar
Ikna Tekniklerine Ait Bulgular

Bu arastirma icin secilen masal kitaplarinda yer alan Keloglan masallarinin yirmi bes
tanesinde ikna tekniklerine rastlanmistir. Keloglan karakterinin kullandig1 ikna teknikleri ve bu
tekniklerin hangi siklikla kullanildigi Tablo 2’de gortilmektedir.

Tablo 2: Keloglan masallarinda kullanilan ikna teknikleri

Say1  Ikna Teknigi Var Yok Ka¢ masalda kullamldi
1 Mantiksal kanit sunma *

teknigi
2 Duygusal kanit sunma * 2

teknigi
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3 Kazanacaklart1  konusunda * 5
olumlu hayaller kurdurma
teknigi
4 Once kiigiik sonra biiyiik * 1
rica teknigi
5 *
Sadece o degil teknigi
6 Sosyal kanit sunma teknigi * 2
7 . o * 1
Fiziksel kanit sunma teknigi
8 Evet-evet teknigi *
9 Once biiyiik sonra kiigiik *
rica teknigi
10 Once ver sonra al teknigi *
11 Otorite ile ikna teknigi * 2
12 Uyumluluk teknigi * 1
13 Kitlik teknigi *
14 Giderek artan ricalar teknigi * 7
15 Acaba  yerine  hangisi * 2
teknigi
16 Hediye vererek ikna teknigi * 2
17 Karsililik  (borca sokma) * 2
teknigi
18 Begendirme teknigi *
19 Demagoiji ile ikna teknigi * 7
20 Duygusal tepki yaratma *
teknigi

Caligmanin bu boliimiinde kurdugumuz matriste yer alan ikna tekniklerinin
masallardaki goriiniimii, teknigin adi, yer aldig1 masal, yer aldig1 masalin ilgili kismi, ikna eden
ve ikna edilen siralamasiyla sistematize edilmistir. Matriste bulunan tekniklerin tamami
Keloglan masallarinda tespit edilemediginden, var olan teknikler listedeki siralama bozulmadan
asagida verilmistir.

Duygusal kanit sunma teknigi

Duygusal kanit, duygulara dokunarak insanlari etkileme giiciinii ifade eder. Iletinin
duygusal c¢ekiciligi, insanlarin karar vermeleri iizerinde etkilidir. Iknaci yani kaynak, ileti ile
alic1 arasinda duygusal bir bag kurarak alicinin o durumu 6ziimsemesine yardimei olur.

Kose degirmenci ile Keloglan

Bir zamanlar bir Kése ve karist yagarmig. Kosenin Keloglan’a borcu varmis. Bu yiizden de karisina
Keloglan kapilarina dayandiginda kendisinin 61diigiinii s6ylemesini istemis. Keloglan gelmis ve kadin
aglamaya sizlamaya baslamig. Keloglan da Kose’nin 6ldiigiine inanarak evinin yolunu tutmus (Alangu,
2024, s. 26-27).

Ikna eden: Kosenin karisi
Ikna edilen: Keloglan
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Keloglan ile Kirk Haramiler

Vakti zamaninda bir Keloglan varmis. Bu Keloglan karsidan Haramiler’in geldigini gbrmiis ve hemen
kendini yerlere atarak iistlinii basini hep kirletmis. Haramiler Keloglan’1 o sekilde goriince hali konusunda
meraklanmiglar. Keloglan annesinden yadigar kiipeyi suya diisiirdii§iinii sdyleyince Haramiler ona
yardim etmek istemis. Hepsi kendini suya atmis. Onlar kiipeleri ararken Keloglan Haramiler’in tiim
egyalarini alarak oradan uzaklagmis (Alangu, 2024, s. 78-79).

Ikna eden: Keloglan
Ikna edilen: Kirk Haramiler
Kazanacaklar1 konusunda olumlu hayaller kurdurma teknigi

Kazanacagini diistinerek olumlu hayaller kurdurma ikna taktigi, ikna edilmek istenen
kisiyi gelecege dair umutlandirarak, onun hayal giiciinii harekete gegirme ve olumlu bir sonug
beklentisi yaratma stratejisidir. Bu sekilde alici, olumlu sonuglar1 hayal ederek ikna olmaya
yaklagir.

Keloglan oliiyii diriltiyor

Giinlerden bir giin Keloglan yine basina tiirlii igler agmakla mesgulmiis. Kendini bir ¢uvalda bulmus,
cuvala koyanlar ona koétiiliik edeceklermis. O sirada Keloglan bir gobanla denk diismiis. Cobani, o ¢uvala
girmesinin nedeni olarak padisahin kiziyla evlendirilmek istemesi olduguna ikna etmis. Coban da guvala
girmek ve padisahin kiziyla evlenmek istemis. Keloglan da ¢uvaldan kurtulmus (Tezel, 2022, s. 490).

Ikna eden: Keloglan
Ikna edilen: Coban
Keloglan ile koyliiler

Keloglan’in bir okiizii varmis. Okiiziin yash olmasmna ragmen derisinin ¢ok para ettigi konusunda
koyliileri inandirmis. Koyliiler de para kazanabilmek i¢in tiim kiizlerini 61diiriip derisini satmak i¢in yola
koyulmus (Alangu, 2024, s. 17).

Ikna eden: Keloglan
Ikna edilen: Komsular

Dev anast ile Keloglan

Dev anasi karsi tarafa gegmek istiyormus. Keloglan’1 orada goriip nasil gegmesi gerektigini sormus.
Keloglan da eger ayagina tekerlek baglayip yiiriirse suyu gegebilecegini soylemis. Dev anasi denileni
yapmis ancak yiiriidiikce daha da suya batmig (Alangu,2024, s. 35).

Ikna eden: Keloglan
Ikna edilen: Dev anasi

Keloglan ile ii¢ cambaz

Keloglanin bir esegi varmis. Esegi tenhaya gotiiriip arkasinda giimiis lira yapistirmis ve baglamis esegini
pazarlamaya. Esegin arpa yiyip giimiis lira ¢ikardigin1 sdyleyip duruyormus. insanlar Keloglan ile alay
ediyorlarmis ancak Keloglan hayvanin kuyrugunu kaldirdiginda giimiis liray1 géren ii¢ ortak cambaz anasi
epey sasirip esegi Keloglan’dan alabilmek i¢in yarisa girmis (Alangu, 2024, s. 53).

Ikna eden: Keloglan
Ikna edilen: Ug ortak cambaz anasi

Keloglan ile kargast

Koyliiler Keloglan’t bogulmasi i¢in dereye atmislar ancak Keloglan oradan kurtulmay1 basarmis. Bunu
nasil yaptigini soran koyliilere de derenin i¢inde koyunlar oldugunu, bogulacak bir yer olmadigi soylemis.
Keloglan’in bu lafina inanan koyliilerin hepsi koyunlar1 bulmak ve kendilerine siirii kurmak i¢in suya
atlamig ve 6lmiis (Alangu, 2024, s. 151).
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Ikna eden: Keloglan
Ikna edilen: Koyliiler
Once kiiciik sonra biiyiik rica teknigi

Kaynak alicidan bir ricada bulunur, bu ricanin alici tarafindan olumlu karsilanacagindan
emindir. Isteklerin dozu giderek artar ve asil istenecek olana dogru ilerlenir. Alict ilk olumlu
yanitindan dolayi tutarsiz gorinmek istemedigi i¢in 1liml1 bir tutum sergilemeye devam eder.

Keloglan ile degirmenci

Zamaninda bir Keloglan ve degirmenci varmus. Ikisinin de karn1 a¢ oldugu icin degirmenci Keloglan’a
teklifte bulunmus. Hamur agmalarini ancak ununu kendi verip hamuru Keloglan’in yapmasini istemis.
Keloglan raz1 gelmis. Hamur yapilmis, bu sefer de degirmenci kim daha giizel hikaye anlatirsa hamurun
ona ait olmasini istemis Keloglan karni ag da olsa bu teklifi de kabul etmis (Cantek, 2017, s. 99-100).

Ikna eden: Degirmenci
Ikna edilen: Keloglan
Fiziksel kanit sunma teknigi

Fiziksel kanit, temelinde mantiga hitap eden bir ikna teknigidir. Giivenilir ve elle tutulur
bir kanit, mesaj1 giiclendirerek alicinin ikna olmasinin 6niinii acar. Fiziksel kanitlar, insanlar
tizerinde biiyiik etkiye sahiptir ve inandiriciligi arttirir (Cialdini, 2022b, s. 89).

Sihirli tas

Keloglan’in cebinde bir siirli altin varmis ancak annesi altinlara bir tiirlii inanmiyormus. Keloglan sihirli
tasa su doldurup bosaltarak altinlar1 annesine gosterince kadin ikna olmus (Ozel, 2020, s. 177).

Ikna eden: Keloglan
Ikna edilen: Anasi
Otorite ile ikna teknigi

Insanlar, otorite figiirlerinden veya kendilerince bilirkisi gordiikleri insanlardan gelen
talimatlara veya tavsiyelere daha fazla yonelerek uygulama egilimi gosterirler. Otorite figiirleri
veya bilirkisiler, alicilarca giivenilir kaynaklardir.

Keloglan ile dev

Keloglan, hoca kiligina girerek devin evine gider. Daha 6nce de devin karisini dldiirmiistiir. Dev, evinde
bir hoca goriince oldukg¢a sasirir. Ciinkii deve korkusundan kimse yanasamaz ve yaklasanlarin sonu
6limdiir. Dev, hocaya ni¢in yanina geldigini sorar. Hoca da bir ahmak tanidiginin 6ldiigiinii, ona tabut
yapmak i¢in devin mesesinden kullanacagini sdyler. Dev, karsisindaki hoca oldugu i¢in bu sdyleme ikna
olarak ona odun bulmaya gider (Sakaoglu, 1973, s. 466).

Ikna eden: Keloglan
Ikna edilen: Dev
Keloglan ile kardesi

Zamanin birinde bir Keloglan ve agas1 varmis. Agasi Keloglan’a ortaligi emanet edermis ve Keloglan da
o ne derse yaparmis. Agasi, Keloglan’a emanet ettigi yer i¢in yukar1 asla bakmamasi gerektigini sdylemis.
Bunun sebebi olarak da yukarida yani havada ¢ok fazla sinek oldugunu sdylemis. Keloglan agasinin
sozline inanarak uzunca bir zaman bagini kaldirip gokyiiziine dogru bakmamis. Oysaki bagini kaldirsa
gorecegi sey elma agaglarindan bir cennetmis (Alangu,2024, s. 90-91).

Ikna eden: Aga
Ikna edilen: Keloglan
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Uyumluluk teknigi

Insanlar kendilerine benzeyen insanlarin davramislarin1 benimseyip kararsizlik aninda
buna yonelirler. Uyum, toplum i¢inde yasamay1 kolaylastirir. Uyum 6nemlidir, aliciyla empati

kurarak bu uyum yakalanabilir (Cialdini, 2022a, s. 25-30).
Keloglan ile kotii Hasan

Hasan ile Keloglan sehre varacakmis. Varacakmis varmasina ama yemekleri yolu idare edecek kadar
degilmis. Hasan, Keloglan’a ikisinin de azigin1 agmadan dnce Keloglan’in yiyecegini yemeyi teklif etmis.
Daha sonra da Hasan’in yemegini yiyeceklerini vaat etmis. Keloglan bir miiddet diisiindiikten sonra bu
fikir ona mantikli gelmis ve arkadasmin anlagsma istegine ters diismemek adina bu teklifi, Hasan’a ¢ok
giivenmeyerek de olsa kabul etmis (Alangu, 2024, s. 111).

Ikna eden: Hasan
Ikna edilen: Keloglan
Giderek artan ricalar teknigi

Bu teknikte ricalarin boyutlarinda artma aranmazken rica sayilarinda artis goriliir. Alici
olumlu yanit vermeden ya da verdikten sonra ilk ricaya yeni ricalar eklenir.

Keloglan'in tokmag

Keloglan giinlerden bir giin annesine nohutlar1 ekmek istedigini sdylemis. Annesi bu istegi kabul etmis.
Sonrasinda nohutlar1 6nce 1slatip sonra ekmek istedigini sdylemis ve annesi bunu da kabul etmis. En
sonda da nohutlar1 kavurup ekmek istemis ve bu istegi de annesi kabul ederek nohutlar1 6nce kavurup
sonra ekmisler (Tezel, 2022, s. 508-509).

Ikna eden: Keloglan
Ikna edilen: Anasi

Erler karisina koca olmaya giden Keloglan

Keloglan’in dev karisindan istekleri hi¢ bitmez. Once uyuyabilmek icin baklava borek ister. Sonra dev
karis1 tam uykuya dalacakken de kuzu kizartip Keloglan’a yedirmesini ister. Dev karisi bu istekleri geri
¢evirmez (Boratav, 2023, s. 53).

Ikna eden: Keloglan
Ikna edilen: Dev-Karisi
Keloglan

Dev karist Keloglan’in uyumadigini fark eder. Neden uyumadigint sordugunda Keloglan’in dondurma
yemek istedigini 6grenir. Dondurmay1 yiyen Keloglan yine uyumaz ve bu defa da borek yemek istedigini
ve yemeden uyuyamayacagini sdyler. Dev karis1 boregi de getirir (Gokalp, 2016, s. 24-25).

Ikna eden: Keloglan
Ikna edilen: Dev Karis1
Keloglan'"in sihirli yiiziigii

Keloglan, padisahin kiziyla evlenmek istiyormus. Annesini padisahin huzuruna gondermis. Padisah bu
istege sasirmis ve kizini verebilecegini ancak sartlar1 oldugunu sdylemis. Keloglan’dan gorkemli bir saray
ve kirk katir dolusu yemek talebinde bulunmus. (Yavuz, 2012, s.35).

Ikna eden: Padisah
Ikna edilen: Keloglan’in annesi

Keloglan

Keloglan, koyliileri hiikiimete vermekle tehdit etmis. Kdyliiler de hiikiimete verilmemek karsiliginda
Keloglan ne isterse yapacaklarini soylemisler. Keloglan isteklerini siralamis. Once bugday istemis, sonra




STRATEJiK BiR ILETiSIM ARACI OLARAK iKNA TEKNIKLERININ KELOGLAN MASALLARINDA KULLANIMI 49

da o bugdaym evine kadar tasginmasini istemis. Bununla da kalmayan Keloglan, bugday1 eve tasiyan
koyliilerin kendilerine misafir olmasini istemis (Giinay, 2011, s. 215).

Ikna eden: Keloglan
Ikna edilen: K&yliiler

Keloglan ile devler agast

Padisah tellal bagirtmis ve dev agasinin atini getirene altin verecegini sdylemis. Sonrasinda dev agasinin
yorganint getireni de altin ile ddiillendirecegini sdylemis. Padisahin istekleri bitmek bilmiyormus.
Padisah, dev agasin1 6li ya da sag sekilde getireni de miikafatlandiracagini belirtmis. Keloglan bu
isteklerin hepsini yapmaya talip olmus (Alangu, 2024, s.130-136).

Ikna eden: Padisah
Ikna edilen: Keloglan
Ikna nesnesi: Altin

Keloglan ile koy agast

Camgo6z Aga Keloglan’dan 6nce ablasina gidip balik kizarttirmasini, sonra ahirda temizlik yapmasini, att
timar etmesini istemis. Ardindan gelen konuklara kahve pisirmesini sdylemis ve Keloglan bu isteklerin
tamamini yerine getirmis (Alangu,2024, s.153-161).

Ikna eden: Camgoz Aga
Ikna edilen: Keloglan
Acaba yerine hangisi teknigi

Bu teknikte alic1 olumsuz bir cevap vermek yerine kendini segenekler arasinda karar
verirken bulur.

Keloglan Yemen'de

Keloglan zengin olmus ve vezirin bu duruma olduk¢a cani sikilmig. Padisah’t Keloglan’a karst
kiskirtmaya baslamis. Keloglan’a eger gosterigli saraylar yaptirmazsa oOldiiriilecegi sdylenmis ve
Keloglan bu durumu kabul etmis (Tezel,2022, s. 455).

Ikna eden: Padisah
Ikna edilen: Keloglan
Keloglan ile padisah

Keloglan kilik degistirerek vezirin evine gitmis ve gizlice vezirin cebinden anahtari almis. Vezire ag
oldugunu sdylemis ve karnmi mi doyurmayi yoksa rezil mi olmayi istedigini sormus. Vezir de
korkusundan hemen mutfaktan aldigi1 ekmekle Keloglan’in karnini doyurmus (Alangu,2024, s. 105).

Ikna eden: Keloglan
Ikna edilen: Vezir
Hediye ile ikna teknigi

Iknaci, aliciya iyi gelebilecegini diisiindiigii bir obje-nesne alarak ya da yaparak alicinin
gonliine girmeyi hedefler ve bu girisimin istenilen sonucu verecegini bilir.

Bu sayede alicinin duygularina hitap edilir ve ikna ihtimali artar.

Keloglan ile annesi

Keloglan telag iginde leblebisini arryormus. Kuyudan ¢ikan adam, Keloglan’a daha iyi bir teklifte
bulunmus. Ona bereketli bir sofra verecegini ve her istediginde oniinde serili yemekler goérecegini
soylemis. Keloglan bu teklif karsisinda sevinmis, sofrasini alarak evinin yolunu tutmus (Yavuz, 2011, s.
46-47).
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Ikna eden: Kuyudan ¢ikan adam
Ikna edilen: Keloglan
Mezarda helva pisiren Keloglan

Keloglan, Haramiler’in yanma gitmis. Haramiler’in ona bir teklifi varmis. Keloglan’a mezarda helva
pisirmesi karsili§inda altin vereceklerini séyleyip bir de helva icin gereken malzemeleri vermisler. Altin
hediyesini duyan Keloglan bu teklifi kabul etmis (Sakaoglu 1973, s. 616).

Ikna eden: Haramiler

Ikna edilen: Keloglan

Ikna nesnesi: Altin
Karsilihik/borca sokma teknigi

Insanlar baskalar1 kendilerine bir iyilik ya da kendilerine yapilmalarini istedikleri bir
seyi yaptiginda, genellikle aynisini yapma egilimindedirler. Karsilikli olarak yapilan jestler ve
iyilikler insanlarin arasindaki iligkileri gliglendirir ve iyilik yapilan tarafi iyilik yapan tarafa
kars1 borglu psikolojisine sokabilir.

Keloglan 111

Keloglan bir giin ¢ift¢inin evine gitmis. Gordiigli manzara karsisinda oldukea sasirmig. Ciftginin hanimi
ciftciyi bir baskasiyla aldatiyormus. Keloglan adami o&ldiirmiis. Kadin, adami evden gotiirmesi
karsihiginda Keloglan’a altin verecegini sdylemis ve Keloglan da bu teklifi kabul etmis (Demir, 2022, s.
690).

Ikna eden: Keloglan
Ikna edilen: Ciftcinin hanimi
Ikna nesnesi: Altin

Keloglan ile devler

Keloglan devlerden para istemis ancak devler paray: dyle hemen vermeye niyetli degillermis. Devlerin
bahgelerinde giilleler varmig. Eger Keloglan bu agirliklari uzak bir noktaya gdnderebilirse devler de
paray1 vermeye razi olacakmis. Keloglan bu sart1 kabul etmis (Alangu, 2024,s. 11).

Ikna eden: Keloglan
Ikna edilen: Devler
Sonuc¢

Keloglan, masala yoksul ve caresiz bir konumda baslayip zekasi, istikrar1 ve ikna
yetenegiyle zafere ulasir. Iletisim, Keloglan masallarinda ikna odaginda ilerler. Keloglan’in
masallardaki basarisi1 6zellikle; karsisindaki kisilere dogru sekilde hitap edebilmesi ve kisileri
manipiile edebilme 6zelligine dayanmaktadir.

Yapilan bu calisma ile, ikna sistematiklerinin tamaminin masal metinlerinde
bulunmadig1 tespit edilmistir. Metinlerde tespit edilen ikna teknikleri ise bir matris
olusturularak bulgular kisminda sablon ve 6rnekler {izerinden verilmistir.

Matrise yerlestirilen bulgular incelendiginde goriilmustiir ki;

Tablo 1’de de verilen ikna tekniklerine gore incelenen metinlerde, Keloglan karakteri,
karsilastig1 sorunlarin iistesinden gelmek icin on tane ikna teknigine bagvurmaktadir. “Giderek
Artan Ricalar Teknigi”, Keloglan’in Tokmagi, Erler Karisina Koca Olmaya Giden Keloglan,
Keloglan’in Sihirli Yiiziigii, Keloglan ile Devler Agasi, Keloglan ile Koy Agasi ve ayni1 adli iki
Keloglan masali olmak iizere yedi kez goriilmiistiir. “Kazanacaklarin1 Diislinerek Olumlu
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Hayaller Kurdurma Teknigi”, Keloglan Oliiyii Diriltiyor, Keloglan ile K&yliiler, Dev Anas1 ile
Keloglan, Keloglan ile U¢ Cambaz ve Keloglan ile Kargasi olmak iizere bes masalda
gorilmistiir. “Acaba Yerine Hangisi Teknigi”, Keloglan Yemen’de ve Keloglan ile Padisah
masallarinda iki kez; “Hediye ile Ikna Teknigi”, Keloglan ile Annesi ve Mezarda Helva Pisiren
Keloglan masallarinda iki kez; “Otorite ile Ikna Teknigi”, Keloglan ile Dev ve Keloglan ile
Kardesi masallarinda iki kez; “Karsililik/Borca Sokma Teknigi”, Keloglan III ve Keloglan ile
Devler masallarinda iki kez; “Duygusal Kanit Sunma Teknigi”, Kose Degirmenci ile Keloglan
ve Keloglan ile Kirk Haramiler masallarinda iki kez; “Fiziksel Kanit Sunma Teknigi”, Sihirli
Tas masalinda bir kez; “Uyumluluk Teknigi”, Keloglan ile K6tii Hasan masalinda bir kez ve
“Once Kiigiik Sonra Biiyiik Rica Teknigi”, Keloglan ile Degirmenci masalinda bir kez gériiliir.

Calisma kapsaminda yapilan analizle tiim ikna teknikleri i¢inde en ¢ok kullanilan
teknikler, “Giderek Artan Ricalar Teknigi” ve sonrasinda “Kazanacaklar1 Konusunda Olumlu
Hayaller Kurdurma” teknigidir. En fazla farkli ikna teknigi goériilen masal kitab1 ise Tahir
Alangu’nun Keloglan Masallar1’dir.

Bir iletisim ¢esidi olarak ikna siirecinde, ikna eden ve ikna edilen pozisyonlari, olaya ve
duruma gore yer degistirebilmektedir. Keza, incelenen masallarda, Keloglan’in her zaman
“ikna eden” olmadigi, baz1 masallarda ise ikna edilen oldugu goriilmektedir. Keloglan on bes
masalda ikna eden, dokuz masalda ikna edilen pozisyonundadir. Yalnizca Keloglan’in Sihirli
Yiiziigii adli masalda ikna eden ya da ikna edilen Keloglan degildir. Keloglan disinda ikna eden
konumunda Haramiler, Kose’nin karisi, degirmenci, Aga, Hasan, padisah, Camgoz Aga ve
kuyudan ¢ikan adam varken ikna edilen konumunda vezir, Kirk Haramiler, ¢coban, komsular,
Dev Anasi, li¢ ortak cambaz anasi, koyliiler, Keloglan’in annesi, Dev, Dev Karis1 ve ¢ift¢inin
hanimi vardir. Masallardaki ikna eden ve ikna edilen kisi ya da kisilere bakildiginda
Keloglan’in en yakin ¢evresi olan annesinden baslayarak vezir, koyliiler, ¢ift¢inin hanimi gibi
daha uzak cevrelere; gergek kisilerden olaganiistii figiirlere kadar ikna stratejisi uyguladigi
goriilmektedir. Buradan hareketle, Keloglan masallarinin ikna tekniklerini stratejik bir iletisim
araci olarak yaygin ve basarili bir sekilde kullandigin1 séylemek miimkiindiir.

Masallarda kullanilan ikna teknikleri incelendiginde, Keloglan’in masallarda kullandig:
ikna tekniklerinin giiniimiizde modern iletisim ve ikna teorileriyle benzerlikler gosterdigi
goriilmektedir. Ozellikle Cialdini’nin ikna teknikleri arasinda yer alan karsililik, hediye verme
ve otorite ilkeleri, Keloglan’in masallarda basvurdugu stratejilerden bazilaridir.

Keloglan masallar1 yalnizca bir edebi metin degildir, toplumun izdiisiimiidiir. Keloglan
bir tip olarak toplumdaki iletisim modellerini ortaya koyan ornekler sunmasi agisindan
degerlidir. Bu anlatilar, dar anlamda bir edebi metin niteligi tasisa da daha genis bir bakisla,
icine dogdugu sosyal cevrenin iletisim ve ikna metodolojisine dair de Onemli veriler
sunmaktadir. Bireylerin kullandig1 ve basaris1 kanitlanmis teknikleri, hangi ikna tekniklerini
kullanarak sonuca daha hizli ulagilacagini, bu tekniklerdeki ahlaki yozlasmayi, iletisimde ve
ikna siirecinde etik olan ya da olmayan davranislar1 gozler oniline sermesi agisindan genelde
masallar 6zelde Keloglan masallari, toplumun aynasi olan anlatilardir.

Keloglan masallar1 ile sinirli olan bu makalenin disinda diger masallarda da ikna
teknikleri tespit edilmelidir. Masal tiirli baglaminda elde edilen bu veriler, sosyal yap1 i¢cindeki
iletisim bigimlerini anlamada, giliclendirmede ve iletisim sorunlarini giderme hedefinde yol
gosterici olarak kullanima miisaittir.
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