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Bu c¢alismada, ana akim iktisat teorisinin temel varsayimlart ile davranigsal
iktisadin elestirilerini ve katkilarint incelemektedir. Ana akim iktisat, bireylerin
rasyonel oldugu, tam bilgiye sahip oldugu ve fayda maksimizasyonu ilkesiyle
hareket ettigi varsayimina dayanarak ekonomik modeller gelistirmistir. Ancak
gercek hayatta bireylerin bu varsayimlara wymayan irrasyonel davranislar
sergiledigi gozlemlenmistiv. Bu durum, psikoloji ve iktisat disiplinlerinin
kesisiminde yer alan davramissal iktisadin dogmasina yol agmistir. Davranigsal
iktisat, surli rasyonalite, bilissel yanhliklar, sezgisel karar alma ve sosyal
faktorlerin bireylerin ekonomik kararlart tizerindeki etkisini a¢iklayarak, ana akim
teorilerin eksik kaldigi yonleri tamamlamaktadwr. Ayrica, davramigsal iktisat
finansal piyasalarda rasyonellikten sapmalarin yol ac¢tigi piyasa balonlari ve
dalgalanmalar gibi olgularin daha iyi anlasilmasina katkida bulunmustur. Yapilan
arastirmalar, davranmigsal iktisadin ana akim teorilerin yerini almaktan ziyade, bu
teorileri zenginlestirici ve tamamlayict bir rol oynadigini gostermektedir.
Gelecekte bu alanda yapilacak ¢alismalarin, bireylerin karar alma siireglerinde
sosyal normlarin, kiiltiirel faktorlerin ve dijitallesmenin etkisini daha iyi anlamaya
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yvonelik arastirmalara odaklanacagr ongoriilmektedir. Davramigsal iktisadin
sundugu bu perspektif, iktisadi modellerin daha ger¢ek¢i hale gelmesine ve politika
tasarimlarinda daha etkili ¢oziimler gelistirilmesine olanak tanimaktadir.

Anahtar Kelimeler: Iktisadi Diisiinceler Tarihi, Davranmissal Iktisat, Ana Akim
Iktisat

Alan Tammu: Iktisat Tarihi

A CROSSROADS IN THE HISTORY OF ECONOMIC THOUGHT:
CRITICISMS AND ALTERNATIVE APPROACHES OF BEHAVIOURAL
ECONOMICS TO MAINSTREAM THEORIES

Abstract

This study examines the basic assumptions of mainstream economic theory and the
criticisms and contributions of behavioural economics. Mainstream economics has
developed economic models based on the assumption that individuals are rational,
have complete information and act on the principle of utility maximisation.
However, in real life, it has been observed that individuals exhibit irrational
behaviour that does not conform to these assumptions. This situation has led to the
emergence of behavioural economics, which is located at the intersection of
psychology and economics disciplines. Behavioural economics complements
mainstream theories by explaining the impact of bounded rationality, cognitive
biases, intuitive decision-making and social factors on individuals' economic
decisions. Moreover, behavioural economics has contributed to a better
understanding of phenomena such as market bubbles and fluctuations caused by
deviations from rationality in financial markets. Research shows that behavioural
economics plays an enriching and complementary role to mainstream theories
rather than replacing them. It is predicted that future studies in this field will focus
on research to better understand the impact of social norms, cultural factors and
digitalisation on individuals' decision-making processes. This perspective offered
by behavioural economics allows economic models to become more realistic and
to develop more effective solutions in policy design.

Key Words: History of Economic Thought, Behavioural Economics, Mainstream
Economics
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1. GIRIS

Iktisat teorisi, bireylerin ve firmalarin karar alma siireclerini aciklayabilmek icin
cesitli varsayimlara dayanarak farkli modeller gelistirmistir. Uzun yillar boyunca
iktisadi analizlerde baskin olan ana akim iktisat, bireylerin tamamen rasyonel
oldugu ve her zaman fayda maksimize eden kararlar aldig1 varsayimini temel
almaktadir. Bu yaklagima gore, bireyler tiim alternatifler ve bunlarin olasi sonuglari
hakkinda tam bilgiye sahip olup, rasyonel bir sekilde en 1yi se¢enegi belirlerler.
Ancak, ger¢cek hayatta bireylerin karar alma siiregleri bu ideal varsayimlarla her
zaman Ortlismemektedir. Ekonomik krizler, piyasa aksakliklar1 ve basarisiz kamu
politikalari, bireylerin kararlarinda rasyonellikten sapmalarin 6nemli rol oynadigini
gostermistir. Bu durum, iktisat bilimi igerisinde ana akim yaklasimlara alternatif
modeller gelistirilmesi ihtiyacint dogurmustur (Kamber, 2018).

Davranigsal iktisat, bu ihtiyaca karsilik olarak ortaya ¢ikmis ve bireylerin sinirh
bilgiye sahip oldugu, sezgisel kararlar aldig1 ve sistematik biligsel yanliliklara
maruz kaldig1 gercegini vurgulamistir. Psikoloji ile iktisat arasinda bir koprii kuran
bu yaklasim, bireylerin karar alma siireclerini daha gergekei bir sekilde agiklamay1
hedeflemektedir. Ozellikle Daniel Kahneman, Amos Tversky, Vernon Smith ve
Richard Thaler gibi isimlerin c¢aligmalari, bireylerin rasyonellikten sapmalarini
deneysel yontemlerle ortaya koyarak, davranmissal iktisadin Onemini artirmistir
(Kirmizialtin, 2021). Bu ¢alismalar ile davranigsal iktisat yalnizca teorik bir
yaklasim olmaktan c¢ikip, politika tasariminda ve piyasa diizenlemelerinde
uygulanabilir bir ¢erceve sunmaktadir.

Iktisat teorilerinin sadece akademik ¢er¢evede kalmayip, kamu politikalari, finansal
diizenlemeler ve tliketici davranislarinin analizinde kullanilmasindan dolay1 bu
konu literatiirde olduk¢a 6nemli yer kaplamaktadir. Ana akim iktisat modelleri,
bireylerin her zaman rasyonel tercihlerde bulundugu varsayimina dayanarak
politika yapicilarin piyasa mekanizmalarini yonetmesine rehberlik etmistir. Ancak,
bireylerin rasyonel olmayan karar alma egilimlerinin gbz ardi edilmesi, politika
tasarimlarinda ciddi eksikliklere yol acabilmektedir. Bu nedenle, davranigsal iktisat
bulgularinin ana akim teorilere entegre edilmesi, daha etkin politikalar
gelistirilmesini miimkiin kilmaktadir. Arastirma bu baglamda, ana akim teorilerin
eksik kaldig1 noktalar1 davranigsal iktisat perspektifinden ele alarak daha kapsayici
ve gercekei modeller sunmanin gerekliligini ortaya koymay1 amaglamaktadir.

2. ANA AKIM IKTIiSAT TEORILERIi: TEMEL VARSAYIMLAR

Ana akim iktisat teorisi, bireylerin ve firmalarin karar alma siireclerini agiklamak
icin belirli varsayimlara dayanmaktadir. Bu varsayimlar arasinda en temel olanlari,
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bireylerin rasyonel oldugu ve fayda maksimizasyonu ilkesine gore hareket ettikleri
kabul edilmesidir. Ana akim iktisat modellerinin biiyiik bir kismi, bireylerin karar
alma siireglerinde rasyonel davrandigi ve en yiiksek fayday1 elde etmeyi amacgladigi
varsayimi iizerine kuruludur (Ryan, 2003: 244-246; White, 2003: 226-229). Ayrica,
piyasanin kendiliginden dengeye ulasacagi ve bu dengenin toplum i¢in en iyi
sonucu doguracagi varsayimi, ana akim iktisadin 6nemli dayanak noktalarindan
biridir. Ancak, bu varsayimlar gercek hayatta bireylerin davraniglarini ve piyasa
mekanizmalarini agiklamakta her zaman yeterli olmamaktadir. Bu nedenle, ana
akim iktisat teorisi zamanla c¢esitli elestirilere maruz kalmis ve alternatif
yaklagimlarin dogmasima yol a¢mistir. Bu boliimde, ana akim iktisadin temel
varsayimlari olan rasyonel birey, tam bilgiye dayali karar alma, piyasa dengesi ve
optimum sonug varsayimlari ele alinacak; ardindan bu teorilere yoneltilen genel
elestiriler tartisilacaktir.

2.1 Rasyonel Birey (Homo Economicus) Varsayimi

Ana akim iktisat teorisinin temel taslarindan biri olan rasyonel birey (homo
economicus) varsayimi, ekonomik aktorlerin mantikli ve tutarl se¢imler yaparak
kendi faydalarini maksimize etme egiliminde olduklarin1 kabuletmektedir (Darici,
2015: 642). Bu varsayima gore bireyler, mevcut tiim segenekler ve bu segeneklerin
sonuglar1 hakkinda bilgiye sahip olup, fayda-maliyet analizi yaparak en yliksek
fayday1 saglayacak karar1 alirlar. Rasyonel bireyler, tercihlerinde tutarlidir ve ayni
kosullar altinda her zaman ayni tercihi yapmaktadir. Bu yaklagim, tiiketici ve tiretici
davraniglarint modellemede genis 6l¢lide kullanilmistir. Ancak, bireylerin duygusal
etkiler, biligsel yanliliklar ve sinirli bilgi nedeniyle her zaman bu sekilde
davranmadig1r goézlemlendiginden, rasyonel birey varsayimi elestirilerin odak
noktast olmustur (Nyborg, 2000, 309).

Rasyonel birey, sinirli kaynaklarini en verimli sekilde kullanarak tatmin diizeyini
maksimize etmeyi hedefler. Mikroekonomi teorisinde bu yaklasim, tiiketici
davraniglarinin modellenmesinde 6nemli bir rol oynamaktadir. Buna gore, bir
tilketici belirli bir biitge altinda en yliksek faydayr saglayacak mal ve hizmet
sepetini segmeye calisir. Benzer sekilde, firmalar da karlarini maksimize etmek
amaciyla Uretim kararlarin1 rasyonel bir sekilde alir. Bu nedenle, rasyonalite
varsayimi iktisat bilimi i¢erisinde hem bireylerin hem de firmalarin davranislarini
analiz etmek i¢in kullanilan 6nemli bir aractir (Frankfurter vd. 2004: 54).

2.2 Tam Bilgi ve Fayda-Maliyet Analizi

Ana akim iktisadin bir diger temel varsayimi ise fayda maksimizasyonudur. Fayda,
bireyin mal ve hizmet tiiketiminden elde ettigi tatmin diizeyi olarak tanimlanir ve
fayda maksimizasyonu, bireylerin sinirli kaynaklari ile en yiiksek tatmini

237



EKONOMI BiLIMLERI DERGISi
Cilt: 17 No: 2 Yil: 2025 ISSN: 1309-8020 (Online)

saglayacak tercihleri yapma egiliminde oldugunu ifade etmektedir (Frankfurter vd.
2004: 54). Bu cercevede, bireyin tiikketim kararlar1 bir fayda fonksiyonu ile temsil
edilir ve birey, bu fonksiyonu belirli bir biitge kisit1 altinda maksimize etmeye
caligir. Matematiksel olarak, birey belirli bir biitgeye sahip oldugunda, bu biitce ile
en yiiksek faydayi saglayan tiikketim kombinasyonunu se¢mektedir. Firmalar
acisindan fayda maksimizasyonu ise kar maksimizasyonu olarak kendini gosterir.
Firmalar, iiretim siireglerinde maliyet ve piyasa kosullarin1 dikkate alarak karlarini
maksimum seviyeye ¢ikaracak sekilde karar alirlar.

Ana akim iktisatta, bireylerin karar alma siireclerinde tam bilgiye sahip oldugu
varsayilir. Bu varsayim, bireylerin tiim alternatiflerin 6zelliklerini ve sonuglarini
eksiksiz bildigini ve bu bilgiler 1s1g81nda rasyonel kararlar aldigini ifade etmektedir.
Bireylerin bu bilgiyi kullanarak yaptiklar1 fayda-maliyet analizi, her bir alternatifin
saglayacagl fayda ile maliyetini karsilastirarak maksimum fayda saglayacak
secenegi belirlemelerini saglar (Von Neumann ve Morgenstein, 1953: 2007).
Ancak, ger¢ek hayatta bireylerin tam bilgiye sahip olmadig: ve karar alirken bilgi
eksikligi, belirsizlik ve zaman kisitlar1 gibi faktorlerden etkilendigi goz oniine
alindiginda, bu varsayimin her zaman gecerli olmadigi elestirilmektedir (Rizvi,
2003. 377-394). Yapilan elestirilere gore bireyler, firmalar ve organizasyonlar her
zaman eksiksiz bilgiye sahip olamaz ve bu durum, karar alma siireglerini
etkimektedir (Yay ve Zenginer, 2024: 213).

2.3 Piyasa Denge Modelleri ve Optimum Sonu¢ Varsayimi

Ana akim iktisat teorisi, piyasalarin kendiliginden dengeye ulasacagi ve bu
dengenin toplum ig¢in optimum sonu¢ doguracagi varsayimina dayanir. Bu
varsayima gore, piyasada arz ve talep mekanizmalar1 serbest¢e islediginde bir
denge fiyati olusur ve bu denge fiyati, kaynaklarin en verimli sekilde dagitilmasini
saglar. iktisadi anlamda denge, toplumun tiim bireyleri icin en iyi sonucun elde
edildigi durum olarak kabul edilir. Bu yaklasim, Genel Denge Teorisi ve Pareto
Etkinligi gibi kavramlarla ifade edilmistir (Bagli, 2011). Ancak piyasa aksakliklari,
digsalliklar ve kamu mallar1 gibi durumlar, bu varsayimin gegerliligini sorgulamis
ve piyasa mekanizmasinin her zaman optimum sonug¢ vermedigini gdostermistir.
Ozellikle piyasa aksakliklarmin oldugu durumlarda devlet miidahalesinin
gerekliligi savunulmustur (Sandmo, 1999:140).

Ana akim iktisat, teorik cercevesi ve varsayimlar: sayesinde uzun yillar boyunca
ekonomik analizlerde etkili bir ara¢ olmustur. Ancak, gercek hayattaki gozlemler
ve deneysel veriler, ana akim teorinin varsayimlarinin her durumda gecerli
olmadigin1 ortaya koymustur. Davranigsal iktisat, bireylerin rasyonellikten
sapmalarin1 ve karar alma stireclerinde duygusal etkilerin ve biligsel yanliliklarin
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roliinii vurgulayarak bu teoriyi elestirmistir (Kaynas, 2012: 9). Oyun teorisi ise
bireylerin stratejik etkilesimler i¢indeki davranislarini analiz ederek (Myerson,
1991: 4), bireysel rasyonel tercihler sonucunda toplum igin optimum olmayan
sonuglarin ortaya c¢ikabilecegini gostermistir (Polat ve Akan, 2024:6). Ayrica
piyasa aksakliklari, digsalliklar ve kamu mallar1 gibi olgular, piyasalarin her zaman
kendiliginden dengeye ulasamayacagini ve bu dengenin toplum i¢in en iyi sonucu
vermeyebilecegini ortaya koymustur.

Ana akim iktisat teorilerinden olan Neoklasik yaklasima gore insan, sosyal hayatta
tam bilgiye sahip, gelecegi ongorebilen, deneyimlerinden ders ¢ikarabilen, rasyonel
diisiinceyi 6n planda tutan ve iradesini tam anlamiyla yonlendirebilen bir varlik
olarak betimlenmektedir. Bu bakis a¢isinin hukuk ve ekonomi teorilerinde 6nemli
bir yer edinmesi, metodolojik bireyselciligin hukukta benimsenmesini saglamistir.
Metodolojik bireyselcilik, bireylerin bilingli ve rasyonel davraniglarini inceleyerek
topluma dair cikarimlar yapmayir amaclayan bir yaklasimdir. Bu cergevede,
metodolojik bireyselcilik, ana akim iktisadi diisiinceye alternatif bir yorum bi¢imi
olarak degerlendirilir (Sunstein ve Lopes, 2000: 55). Zamanla neoklasik iktisadin
eksiklikleri bir¢cok diistliniir tarafindan sorgulanmis ve bu alandaki modeller, farkli
okullarin yogun elestirilerine maruz kalmistir. Elestirilerin artarak yayilmasi ve
ivme kazanmasi, neo-klasik iktisadin oneminin giderek azalmasina yol agmistir
(Aktan ve Yay, 2018: 68).

3. DAVRANISSAL IKTiSAT: TEMEL KAVRAMLAR VE YAKLASIMLAR

Davranissal iktisat, bireylerin karar alma siireglerinde tam rasyonel olmadigina ve
gergek hayatta sistematik olarak rasyonellikten sapmalar gosterdigine dair
gozlemler sonucunda ortaya ¢ikmistir. Bireylerin ger¢ek hayatta ana akim iktisat
teorilerinde varsayilan sekilde davranmadigina yonelik elestiriler, iktisat ve
psikoloji disiplinlerinin kesisiminde yeni bir yaklasgimin gelismesine zemin
hazirlamistir (Alm, 2010: 636; Eser ve Toigonbaeva, 2011).

Ana akim iktisadin bireylerin tamamen rasyonel oldugu ve fayda maksimizasyonu
ilkesine gore hareket ettigi varsayimi, bireylerin ger¢ek hayattaki karar alma
stireclerini agiklamada yetersiz kalmistir. Bu eksiklikleri gidermek amaciyla ortaya
cikan davranmigsal iktisat, psikoloji ve iktisat disiplinlerini bir araya getirerek
bireylerin rasyonellikten sapmalarini anlamay1 ve agiklamayi hedeflemektedir
(Aktan ve Yavyzarslan, 2020:102). Davranigsal iktisat, bireylerin sinirh bilgiye
sahip oldugu, sezgisel yontemlerle karar aldig1 ve karar alma siirecinde biligsel
yanlliklar ile sosyal faktorlerden etkilendigi gercegine dayanir. Bu yaklasimla,
bireylerin ger¢ek hayatta sergiledigi davranislar1 daha iyi aciklayacak modeller
gelistirilmistir.
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Davranigsal iktisat ile geleneksel iktisat arasindaki temel farklardan biri, bu iki
disiplinin yaklasim bigimleridir. Davranissal iktisat¢ilar, bireylerin tutumlari,
beklentileri ve davraniglarini esas alarak yatirim, tasarruf ve harcama gibi ekonomik
stirecleri incelerken, geleneksel iktisat¢ilar ¢ogunlukla gegmis verilere dayanarak
gelecekteki olasiliklar: tahmin etmeye c¢alisirlar. Geleneksel iktisat, teorik modeller
olustururken matematiksel analizlere ve sayisal verilere Oncelik verirken,
davranigsal iktisat daha ¢ok gbzlem ve deneylere dayanan ampirik arastirmalar
yapmay1 tercih etmektedir (Katona ve Harris, 1978: 14).

Davranigsal iktisadin temelleri, psikolog Herbert Simon’in “sinirli rasyonalite”
kavramini ortaya atmasiyla atilmistir. Simon, bireylerin bilgi eksiklikleri, bilissel
siirlamalar ve belirsizlik altinda karar aldigin1 6ne slirmiis ve ana akim iktisadin
tam rasyonalite varsayiminin gercek¢i olmadigmi savunmustur (Ruben ve
Dumludag, 2015: 40-41). Simon’un bu elestirileri, bireylerin karar alma siire¢lerini
daha iyi anlamak i¢in psikolojinin devreye girmesi gerektigini ortaya koymustur
(Simon, 1992: 75). Simon (1955), insan beyninin hesaplama kapasitesinin smirl
olduguna dikkat ¢eker ve bu nedenle bireylerin tercih yaparken belirsizlikle
karsilagtiklarin1 ve yeterli bilgiye sahip olmadiklarini belirtmistir. Bu yaklasima
dayali olarak Daniel Kahneman ve Amos Tversky’nin “Beklenti Teorisi” ile
bireylerin risk altinda rasyonellikten sapmalarini agiklamalari, davranigsal iktisadin
gelisiminde 6nemli bir doniim noktasi olmustur. Beklenti Teorisi, bireylerin
kayiplara kazanglardan daha fazla agirlik verdigini ve karar alma siireclerinde bu
tiir biligsel yanliliklarin 6nemli rol oynadigin1 gostermektedir (Kahneman ve
Tversky,1979:283).

Davranissal iktisadin amaci, ana akim iktisadin bireylerin karar alma siireclerini
aciklamada eksik kaldigi yonleri tamamlamak ve daha gergek¢i modeller
gelistirmektir. Bu baglamda davranigsal iktisat, bireylerin kararlaria etki eden
psikolojik, sosyal ve bilissel faktorleri inceleyerek, ana akim modellerin
tyilestirilmesini hedefler. Ancak, davranigsal iktisadin temel amaci ana akim
teorilerin yerini almak degildir; aksine, bireylerin sistematik rasyonellikten
sapmalarin1 tanimlayarak bu teorileri daha islevsel hale getirmektir (Kamber,
2018). Davranigsal iktisat, bireylerin sadece kendi faydalarini maksimize eden
varliklar olmadigini, sosyal normlar ve duygusal etkiler gibi faktorlerin de
ekonomik karar alma siireglerinde belirleyici olabilecegini savunmaktadir. Bu
yaklagim, bireylerin karar alma siirecinde biligsel yanlliklar, sinirli bilgi ve sezgisel
yontemler kullandigint vurgulayarak, ana akim iktisatta g6z ardi edilen bu
unsurlarin ekonomi modellerine dahil edilmesini saglamistir (Kaya ve Ozgim,
2019:7). Dolayisiyla, davranigsal iktisadin ortaya ¢ikisi, ana akim iktisadin
bireylerin karar alma siireglerini acgiklamada yetersiz kalmasinin bir sonucudur.

240



EKONOMI BiLIMLERI DERGISi
Cilt: 17 No: 2 Yil: 2025 ISSN: 1309-8020 (Online)

Amact ise bireylerin rasyonel olmadigi durumlan agiklayarak daha gercekei ve
kapsaml1 iktisadi modeller sunmaktir.

Bu boliimde, davranigsal iktisadin temel kavramlari arasinda yer alan sinirh
rasyonalite kavrami (Herbert Simon), sezgisel karar alma ve biligsel yanliliklar
(Daniel Kahneman ve Amos Tversky), sosyal tercihler ve adalet algisi, ayrica
davranigsal iktisadin 6nemli bir arastirma yontemi olan deneysel iktisat (Vernon
Smith) ele alinacaktir.

3.1 Smmirh Rasyonalite (Herbert Simon)

Davranigsal iktisadin temel kavramlarindan biri olan sinirli rasyonalite, Herbert
Simon tarafindan gelistirilmistir. Ana akim iktisat teorisinin bireylerin tam rasyonel
oldugunu ve her zaman fayda maksimizasyonu yaptigini varsayan yaklasimina
elestiri getiren Simon, bireylerin karar alma siireclerinde bilgi eksikligi, bilissel
simmirlamalar  ve zaman kisitlar1  nedeniyle ideal rasyonel davranig
sergileyemediklerini 6ne stirmiistiir (Simon, 1992: 357; (Aktan,2018:347). Simon’a
gore, bireyler tam rasyonel davranmaktan ziyade, belirli bir tatmin diizeyine
ulasacak kararlar1 tercih ederler; bu durumu “tatmin edici karar alma” olarak
tanimlamistir (Eser ve Toigonbaeva, 2011: 299-300). Sinirh rasyonalite kavrama,
bireylerin gergek hayatta sergiledigi davraniglar1 anlamak i¢in daha gercekei bir
cerceve sunarak, davranigsal iktisadin temel taglarindan birini olusturur (Simon,
1983: 172).

3.2 Sezgisel Karar Alma ve Bilissel Yanhhiklar (Daniel Kahneman ve Amos
Tversky)

Daniel Kahneman ve Amos Tversky, bireylerin karar alma siireglerinde sezgisel
yontemler kullandigini ve bu siireglerde siklikla biligsel yanhiliklar sergiledigini
deneysel calismalarla ortaya koymuslardir. Sezgiler, bireylerin hizli ve pratik
coziimler liretmesini saglarken, bu siirecte sistematik hatalara yol agabilecegi
belirtilmistir (Thaler 1985: 199). Kahneman ve Tversky (1979), bireylerin
belirsizlik altinda karar alirken genellikle rasyonellikten saptigimi ve riskli
durumlarda farkli tepkiler verdigini aciklamak amaciyla Beklenti Teorisini
gelistirmistir. Beklenti Teorisi’ne gore bireyler, kayiplara kars1 daha duyarhidir ve
ayn1 biiyiikliikteki kazanclara kiyasla kayiplara daha fazla 6nem vermektedir. Bu
yaklasim, ana akim iktisadin fayda maksimizasyonu varsayimini sorgulayan énemli
bir katkidir. Ayrica, bireylerin karar alma siirecinde temsil edicilik, ¢apa etkisi
(Slovic ve Lichtenstein, 1971; Tversky ve Kahneman, 1974) ve cerceveleme etkisi
(Tversky ve Kahneman, 1981) gibi biligsel yanliliklardan etkilendigi deneysel
olarak kanitlanmustir.
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3.3 Sosyal Tercihler ve Adalet Algisi

Davranigsal iktisat, bireylerin karar alma siireclerinde sadece kendi faydalarini
degil, ayn1 zamanda sosyal faktorleri de dikkate aldigin1 6ne stirmektedir. Bireyler,
sosyal normlara, adalet algisina ve bagkalarinin refahina duyarli olabilir. Bu durum,
ana akim iktisadin bireyin yalnizca kendi faydasini maksimize ettigi varsayimina
onemli bir elestiri getirmistir. Sosyal tercihler, bireylerin esitlik, adalet ve
karsiliklilik gibi kavramlara 6nem vermesiyle sekillenir. Sosyal tercihler ve adalet
algisi, kamu politikalarinin ve piyasa diizenlemelerinin tasariminda davranissal
iktisadin 6nemli bir arag¢ olarak kullanilmasini saglamaktadir (Teitelbaum ve Zeiler,
2018:190).

3.4 Davramssal Iktisadin Deneysel Yontemleri (Vernon Smith)

Davranissal iktisadin gelisiminde deneysel yontemler, bireylerin gercek hayattaki
karar alma stireglerini anlamada 6nemli bir ara¢ olmustur (Ruben ve Dumludag,
2015: 47). Bu alanda oncii ¢alismalar yapan Vernon Smith, iktisat teorilerinin
gecerliligini test etmek amaciyla kontrollii deneyler gerceklestirmistir. Smith,
piyasalarin isleyisini ve bireylerin piyasa ortamindaki davranislarini analiz etmek
icin deneysel iktisat yontemini gelistirmistir. Bu deneyler, bireylerin gercek hayatta
rasyonel olmayan kararlar verebildigini ve piyasa sonuglarinin her zaman ana akim
teorilerde Ongorildiigli gibi optimal olmadigin1 gostermistir. Vernon Smith’in
caligmalari, iktisat teorisinin deneysel olarak test edilebilecegini ortaya koyarak
davranigsal iktisadin bilimsel bir disiplin olarak gelismesine biiyiik katk1
saglamistir. Bu nedenle Smith, 2002 yilinda Daniel Kahneman ile birlikte Nobel
Ekonomi Odiili'ne layik goriilmiistiir. Deneysel iktisat, davramssal iktisat
modellerinin daha gercekei hale getirilmesi ve politika yapicilar i¢in daha etkili
stratejiler gelistirilmesinde Onemli bir ara¢ olarak kabul edilmektedir (Ried],
2015:15).

Thaler ise, davranigsal iktisadin ana akim iktisat modelinden ayrildig1 “ii¢ temel
sinirlamay1” (the three bounds) su sekilde agiklamaktadir (Thaler, 2019: 302):
sinirli rasyonalite (bounded rationality), sinirl irade (bounded willpower) ve sinirlt
cikarcilik (bounded self-interest). Sinirli rasyonalite, bireylerin problem ¢ézme
stireclerinde bilissel kapasitelerinin yetersiz kalabilecegini ve bu nedenle rasyonel
karar alma konusunda kisitlarla karsilastiklarini ifade etmektedir. Smirh irade,
bireylerin uzun vadeli faydalarin1 gozetmek yerine kisa vadeli arzularina yenik
diiserek optimal olmayan kararlar alabilecegini belirtir. Sinirlt ¢ikarcilik ise
bireylerin yalnizca kendi ¢ikarlarini gozetmekle kalmayip, bazen baskalarina
yardim etmek amaciyla kisisel cikarlarindan feragat edebilecegini ortaya
koymaktadir (Mullainathan ve Thaler, 2000: 2).
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4. DAVRANISSAL IKTiSAT VE ANA AKIM TEORILERE YONELIK
ELESTIRILER

Ana akim iktisat teorisi, bireylerin rasyonel davranis sergiledigi ve piyasalarin
kendi kendine dengeye ulasarak toplumsal refah1 maksimum diizeye ¢ikaracagi
varsayimi iizerine kuruludur. Ancak, bu varsayimlarin gercek hayattaki bireysel ve
piyasa davraniglarini agiklamakta yetersiz kaldigina dair artan kanitlar, davranigsal
iktisadin gelismesine ve ana akim teorilere yonelik elestirilerin artmasina neden
olmustur (Yay ve Sataf, 2018). Davranigsal iktisat, bireylerin karar alma
stireclerinde her zaman rasyonel davranmadigini, sezgisel yontemlere ve biligsel
yanliliklara dayali olarak sistematik hatalar yapabilecegini savunarak, rasyonellik
varsayimini sorgulamaktadir. Ayrica, oyun teorisi ¢cercevesinde ele alinan mahkum
ikilemi gibi durumlar, bireylerin kendi faydalarint maksimize etseler dahi toplumsal
acidan optimum olmayan sonuglarin ortaya ¢ikabilecegini gostermektedir. Bunun
yaninda, piyasa aksakliklar1 ve krizler gibi gercek hayatta sikca karsilagilan olaylar,
ana akim teorilerin ideal piyasa denge modellerini acgiklamakta yetersiz kaldigini
ortaya koymaktadir. Thaler'in c¢alismalari, ana akim iktisadin temel
varsayimlarindan biri olan "homo economicus" a ciddi elestiriler getirmistir (Aktan
vd., 2020). Bu boéliimde, rasyonellik varsayiminin sorgulanmasi, piyasa
sonuglarinin ideal olmadigi durumlarin analizi, ger¢ek hayattaki piyasa
aksakliklarinin incelenmesi ve ana akim modellerin davranigsal bulgularla
tyilestirilmesi gerekliligi ele alinacaktir.

Ana akim iktisat teorisinin temel varsayimlarindan biri, bireylerin her zaman
rasyonel davranarak fayda maksimizasyonu yapacagidir. Bu yaklasim, bireylerin
tiim alternatifleri degerlendirebildigi, tam bilgiye sahip oldugu ve tutarli tercihlerde
bulundugu varsayimina dayanmaktadir. Ancak davranissal iktisat, bireylerin karar
alma siireglerinde her zaman rasyonel hareket etmedigini, sinirlt bilgi, bilissel
yanliliklar ve duygusal faktorler nedeniyle sistematik hatalar yaptigin1 savunarak
bu varsayimi sorgulamaktadir. Daniel Kahneman ve Amos Tversky nin ¢aligmalari,
bireylerin risk ve belirsizlik altinda karar alirken rasyonellikten sapmalar
gosterdigini ve genellikle sezgisel yontemlere basvurdugunu ortaya koymustur.
Ozellikle Beklenti Teorisi, bireylerin riskli durumlarda irrasyonel davranislar
sergiledigini ve kararlarini kayiplara karsi duyarlilik tizerinden sekillendirdigini
gostermektedir. Bu bulgular, ana akim iktisadin rasyonellik varsayiminin gergek
hayatta gecerliligini sorgulamakta ve iktisadi modellerin bu tiir davranigsal
egilimleri dikkate alacak sekilde iyilestirilmesi gerektigini ortaya koymaktadir.

Ana akim iktisat teorisi, bireylerin kendi faydalarini maksimize eden rasyonel
kararlar almas1 durumunda piyasanin dengeye ulasacagini ve bu dengenin toplum
icin optimum sonug verecegini varsayar. Ancak, oyun teorisi ve mahkim ikilemi
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gibi yaklasimlar, bireysel rasyonel tercihler sonucunda toplumsal agidan optimum
olmayan sonuglarin ortaya cikabilecegini gostermektedir. Mahkim Ikilemi,
bireylerin stratejik etkilesimler iginde kendi c¢ikarlarini maksimize etmeye
calisirken, tiim oyuncular i¢in daha kotii bir sonuca ulasilabilecegini gosteren
onemli bir 6rnektir. Bu durum, bireysel rasyonellik ile toplumsal optimum arasinda
her zaman dogrudan bir iliski olmadigin1 ve piyasa mekanizmasinin kendi bagina
her zaman en iyi sonucu vermeyecegini ortaya koymaktadir. Oyun teorisi,
bireylerin kararlarmin diger aktdrlerin davranislarindan etkilendigi durumlari
analiz ederek, ana akim teorilerin yetersiz kaldig: stratejik etkilesimleri agiklamada
onemli bir ara¢ sunmaktadir.

Ana akim iktisat teorisi, serbest piyasanin kendiliginden dengeye ulasacagi ve bu
dengenin kaynaklarin en verimli sekilde tahsis edilmesini saglayacagi varsayimina
dayanmaktadir. Ancak, piyasa aksakliklari olarak adlandirilan durumlar, piyasanin
kendi basina optimal sonuglara ulasamadigin1 gostermektedir. Digsalliklar, kamu
mallar1, asimetrik bilgi ve monopoller gibi piyasa aksakliklari, kaynak dagiliminda
verimsizliklere yol acarak devlet miidahalesinin gerekliligini ortaya koymaktadir.
Davranigsal iktisat, bireylerin bu tiir durumlarda nasil irrasyonel davraniglar
sergileyebilecegini analiz ederek, piyasa aksakliklarinin daha iyi anlasilmasini ve
politika tasarimlarinda daha etkili ¢oziimler gelistirilmesini saglamaktadir.

Ana akim iktisat teorileri, ekonomik analizlerde 6nemli bir ¢er¢ceve sunmakla
birlikte, bireylerin ger¢ek hayattaki davranislarin1  agiklamakta yetersiz
kalabilmektedir. Davranigsal iktisat, bireylerin karar alma siireclerine psikolojik
faktorlerin, sosyal normlarin ve biligsel yanliliklarin etkisini vurgulayarak ana akim
modellerin daha gercekei hale getirilmesini amaglamaktadir. Bu yaklasim, politika
tasarimlarinda da 6nemli bir rol oynamaktadir. Dolayisiyla, ana akim iktisat ile
davranigsal iktisadin birlikte kullanilmasi, daha kapsamli ve gergeke¢i analizler
sunarak iktisat biliminin gelisimine katkida bulunacaktir (Truc, 2018).

5. ANA AKIM VE DAVRANISSAL IKTiSAT: BIRBIRINi TAMAMLAYAN
MODELLER

Iktisat teorisi, bireylerin ve piyasalarin davramslarii anlamak ve agiklamak
amaciyla c¢esitli yaklasimlar gelistirmistir. Davramigsal iktisat, bireylerin
rasyonellikten sapmalarini ve bilissel yanliliklarini analiz ederek ana akim teorilerin
eksik kaldig1 noktalar1 tamamlamay1 amaglamaktadir. Her iki yaklasimin birbirine
rakip degil, aksine birbirini tamamlayan modeller sunmasi, iktisat biliminin daha
gercekei ve kapsamli hale gelmesini saglamaktadir. Bu boliimde, davranissal
iktisadin ana akim teorilerin yerini alip almayacagi, iki yaklagimin birlikte
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kullanildiginda ortaya ¢ikan avantajlar ve gelecekte bu alanda yapilabilecek
arastirma yonelimleri ele alinacaktir.

Ana akim iktisat, farkli analiz tiirlerini, tarihsel perspektifi, kurumsal yapilari,
psikolojik faktorleri ve diger disiplinleri goz ardi ederek bigcimsel matematiksel
modellemeyi temel almaktadir. Bu yaklasim, bireylerin tercihlerini ve
davraniglarini, sadelestirilmis ve stilize edilmis modellerle agiklama amacini tagir.
Ancak, matematiksel modelleme siirecinde bir¢ok unsur uygun olmadig:
gerekcesiyle disarida birakilmaktadir. Ozellikle iktisadi iliskilerin ¢ogunun sayisal
olarak ifade edilememesi, bireylerin eylemlerinin ve iliskilerinin 6nemli bir
boliimiiniin modellerde yer almamasmma neden olmaktadir. Buna karsilik,
davranigsal iktisat bu denli kati bir smirlandirmaya sahip degildir ve diger
disiplinlerin katkilarim goz ardi etmemektedir. Bilimsel yontemlere iliskin daha
esnek bir yaklagim benimseyerek farkli bilimsel teknikleri ve uygulamalari kullanir.
Bu dogrultuda, davranigsal iktisat, mikro diizeydeki Ol¢limler ve deneysel
caligmalar {izerinde daha fazla yogunlasmaktadir (Tomer, 2007: 465-467; Durusoy,
2008: 10).

Teorik acidan bakildiginda, ana akim iktisat basit ve anlasilir varsayimlar sayesinde
genis bir teorik ¢erceve sunarak genel ekonomik olaylarin modellenmesine olanak
tanimaktadir. Davramigsal iktisat ise bireylerin sinirli rasyonelligi, biligsel
yanliliklar1 ve sosyal etkilesimleri gibi faktorleri dikkate alarak daha mikro diizeyde
derinlemesine analiz yapmaktadir (Erkan, 2016:35). Ancak bu tiir mikro diizey
analizlerin makro diizeye genellenmesi her zaman miimkiin olmayabilir.
Dolayisiyla, davranigsal iktisat ana akim teorilerin yerine ge¢mekten ¢ok onlari
tamamlayici bir rol {istlenir.

Uygulama alanlar1 acisindan incelendiginde, ana akim teoriler kamu politikalari,
makroekonomik dengeler ve piyasa mekanizmalarinin analizinde yaygin olarak
kullanilmaktadir. Bu teoriler, piyasa dengesi, ekonomik biiyiime ve uluslararasi
ticaret gibi alanlarda basarili sonuglar vermistir. Davranigsal iktisat ise bireylerin
ve firmalarin karar alma siireglerini anlamaya odaklanarak 6zellikle mikroekonomi,
kamu politikasi tasarimi ve tiiketici davranislar1 gibi alanlarda etkili olmustur. Bu
durum, davranigsal iktisadin her alanda ana akim teorilerin yerini alamayacagni,
ancak belirli alanlarda onlar1 tamamlayabilecegini gostermektedir.

Politika tasarimi {iizerindeki etkisi degerlendirildiginde, davranigsal iktisat
bireylerin karar alma siire¢lerini anlamaya yonelik sundugu yaklagimlar sayesinde
kamu politikalar1 ve piyasa diizenlemeleri lizerinde 6nemli bir etkiye sahiptir.
Ozellikle Richard Thaler tarafindan gelistirilen “nudge” (diirtme) politikalart
bireylerin tercihlerine miidahale etmeden, davramislarini yonlendirerek daha iyi
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sonuglara ulagmay1 hedeflemistir. Thaler ve Sunstein’in (2017) gelistirdigi nudge
kavrami, bireylerin karar alma siireglerini iyilestirmek amaciyla 6zgiir iradelerini
koruyarak yapilan kiiciik, stratejik miidahaleleri ifade etmektedir. insanlar cogu
zaman sinirl biligsel kapasiteleri, onyargilar1 ve aliskanliklar1 nedeniyle rasyonel
olmayan kararlar almaktadir. Diirtme, biiyiik yaptirimlar veya yasaklar koymadan
bireyleri daha saglikli, zengin ve mutlu tercihlere yonlendiren bir yontemdir. Buna
karsin, ana akim teorilere dayali politikalar uzun vadeli makroekonomik dengeleri
saglamak i¢in hala temel bir ¢erceve sunmaktadir. Bu baglamda, davranigsal iktisat
ana akim teorilerin yerine ge¢mekten ziyade onlarin eksik kaldigi alanlarda
destekleyici bir rol iistlenmektedir (Camerer, 1999: 10576).

Akademik literatiir ve gelecekteki gelisim acisindan, davranigsal iktisat deneysel
yontemleri ve disiplinler arasi yaklasimlariyla iktisat bilimine onemli katkilar
sunmustur (Hodgson, 2000: 318). Ancak ana akim teorilerin matematiksel kesinligi
ve genis kapsamli modeller sunma kabiliyeti iktisat disiplininde 6nemli bir yer
tutmaktadir. Gelecekte ana akim iktisat ve davranigsal iktisat yaklagimlarinin
birlikte kullanildig1 hibrit modellerin daha yaygin hale gelmesi beklenmektedir. Bu
hibrit modeller, bireysel karar alma siireglerindeki irrasyonel davranislar1 dikkate
alarak daha kapsayici analizler yapilmasini saglayabilir.

Davranigsal iktisat bireylerin gercek hayattaki davranislarini daha iyi agiklayarak
ana akim iktisada énemli katkilarda bulunmus, teorilerin ger¢ek hayata uyumunu
artirmistir. Ancak ana akim teorilerin genis kapsami ve genel gegerliligi g6z 6niine
alindiginda, davranmigsal iktisadin ana akim teorilerin yerini tamamen almasi
beklenmemektedir. Bunun yerine, iki yaklasimin bir arada kullanilmasi iktisat
biliminin daha gercek¢i ve kapsamli modeller gelistirmesini saglayacaktir. Bu
nedenle davranissal iktisat, ana akim teorilere bir alternatif olmaktan ¢ok, onlari
iyilestiren ve tamamlayan bir yaklasim olarak degerlendirilmektedir (Erkan, 2016).

Iki yaklagimin birlikte kullamilmasmin en &nemli avantajlarindan biri, daha
gercekei modellerin gelistirilmesine olanak tanimasidir. Ana akim iktisat teorileri,
basit ve anlasilir modeller sunmasina ragmen, bireylerin gergek hayattaki
davraniglarin1 her zaman dogru sekilde yansitamamaktadir. Davranigsal iktisat,
bireylerin sezgisel karar alma siireglerini, biligsel yanliliklarii ve sosyal
etkilesimlerini dikkate alarak bu eksiklikleri gidermeyi hedeflemektedir. Boylece,
bireylerin ve piyasalarin davraniglarini daha iyi yansitan ve tahmin edebilen
modeller gelistirilebilir (Kanber, 2018). Bir diger onemli avantaj, politika
tasariminda etkinlik artist saglamasidir. Ana akim iktisat teorilerine dayali
politikalar, piyasanin kendi kendine dengeye ulasacagi varsayimiyla hareket
etmektedir. Ancak davramigsal iktisat, bireylerin her zaman rasyonel
davranmadigin1 ve zaman zaman irrasyonel kararlar aldigin1 gostererek, politika
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yapicilarin daha etkili stratejiler gelistirmesine olanak tanimaktadir. Richard
Thaler’in gelistirdigi nudge yaklasimi gibi davranigsal politikalar, bireylerin
tercihlerine miidahale etmeden, onlarin daha iyi kararlar almasini tesvik eden
uygulamalar sunmaktadir. Bu nedenle iki yaklasimin bir arada kullanilmasi hem
piyasa denge modellerine hem de bireylerin davranigsal egilimlerine dayali daha
etkin politika araclarinin tasarlanmasini miimkiin kilar (Ozdemiray ve Edirneligil,
2024).

Ayrica, krizlerin ve piyasa aksakliklarinin daha iyi agiklanmasi iki yaklagimin
birlikte kullanilmasimin bir diger 6nemli avantajidir. Ana akim iktisat teorileri,
piyasa aksakliklariin ve krizlerin nedenlerini agiklamada yetersiz kalabilmektedir.
Davranigsal iktisat ise, bireylerin kriz donemlerinde irrasyonel davraniglar
sergiledigini, panik ve asir1 tepki gibi bilissel yanliliklarla hareket ettigini
gostererek bu tiir olaylarin daha iyi anlasilmasini saglamaktadir. Dolayisiyla iki
yaklagimin birlikte kullanilmasi, krizlerin teorik ve pratik diizeyde daha kapsamli
bir sekilde ele alinmasina katkida bulunur (Edirneligil, 2024).

Iki yaklasimin birlikte kullanilmasinin bir diger énemli avantaji, mikro ve makro
diizeyde kapsayici bir yaklasim sunmasidir. Ana akim iktisat, daha ¢ok makro
diizeyde biiyiime, istihdam ve genel denge gibi konulara odaklanirken; davranigsal
iktisat bireylerin ve firmalarin mikro diizeydeki karar alma siireclerini analiz
etmektedir. ki yaklasimin bir arada kullanilmasi, mikro diizeydeki bireysel
kararlarin makro diizeydeki etkilerinin daha iyi anlagilmasini saglayarak iktisadi
analizlerde daha biitiinciil bir bakis acis1 sunarak bireysel davraniglarin toplumsal
sonuglar tizerindeki etkileri daha dogru bir sekilde degerlendirilebilir (Yiicedogdu
ve Diraz, 2021).

Son olarak, akademik ve uygulamali arastirmalarin gelisimine katki saglamasi, iki
yaklagimin birlikte kullanilmasinin 6nemli bir sonucudur. Davranigsal iktisadin
deneysel yontemleri ile ana akim iktisadin teorik cergevesinin birlestirilmesi
akademik calismalar ve uygulamali arastirmalar acisindan yenilik¢i sonuglar elde
edilmesini saglar. Farkli disiplinlerin, 6zellikle psikoloji, sosyoloji ve iktisat gibi
alanlarin bir arada calismasini tesvik eden bu durum, disiplinler arasi is birligini
artirir ve iktisat biliminin daha genis bir perspektifle ele alinmasini miimkiin
kilmaktadir (Kamber, 2018)

6.SONUC VE DEGERLENDIiRME

Bu caligmada davranigsal iktisadin ortaya c¢ikis nedenleri, ana akim teorilere
yonelttigi elestiriler ve farkli alanlardaki uygulamalar1 ele alinmigtir. Ana akim
iktisadin rasyonalite, tam bilgi ve fayda maksimizasyonu gibi varsayimlarina dayali
yaklasimi, bireylerin gercek hayattaki davraniglarint agiklamakta yetersiz
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kalmaktadir. Davranigsal iktisat ise sinirli rasyonalite, biligsel yanliliklar ve sosyal
faktorlerin etkisi gibi unsurlar1 dikkate alarak daha gercek¢i modeller
gelistirmektedir. Ozellikle kamu politikalar1, tiiketici davramslari ve finansal
piyasalarda davranigsal yaklagimlarin uygulanmasi, iktisadi analizlerde onemli
iyilestirmeler saglamistir. Calismanin bulgulari, davranigsal iktisadin, ana akim
iktisat teorilerini tamamen ortadan kaldirmak yerine, bu teorileri iyilestirici ve
tamamlayici bir rol oynadigini ortaya koymaktadir.

Davranigsal iktisat, ana akim teorilerin soyut ve ideal varsayimlarini sorgulayarak,
bireylerin gercek hayattaki davraniglarimi daha 1yi agiklayan modellerin
gelistirilmesine olanak tamimaktadir. Ana akim iktisat teorileri, bireylerin her
zaman rasyonel oldugu varsayimi iizerine kuruluyken, davranigsal iktisat bireylerin
smirli bilgi, bilissel yanhiliklar ve duygusal etkiler altinda hareket ettigini
savunmaktadir. Bu farklilik, iktisadi modellerin daha zengin bir igerikle yeniden ele
almmasmi saglamaktadir. Finansal piyasalarda da davranigsal yaklagimlar,
yatirimer davraniglarindaki irrasyonelligi aciklayarak piyasa balonlar1 ve asiri
dalgalanmalar gibi olgularin daha iyi anlasilmasini miimkiin kilmistir. Bu
baglamda, davranmigsal iktisat, iktisadi modellerin ger¢ek diinyaya daha yakin ve
uygulanabilir olmasini saglayarak zenginlestirici bir rol oynamaktadir.

Davranigsal iktisat, iktisat bilimine yeni bakis ac¢ilar1 kazandirarak birgok farkli
alanda aragtirma firsatlar1 sunmaktadir. Gelecekte, bireylerin karar alma
stireglerinde sosyal normlarin, kiiltiirel faktorlerin ve duygusal etkilerin roliinii daha
iyl anlamaya yonelik ¢alismalar yapilabilir. Ayrica, teknoloji ve dijitallesmenin
bireylerin ekonomik davraniglari tizerindeki etkisi de 6nemli bir aragtirma konusu
haline gelmistir. Yapay zeka ve biiyiik veri analizi ile bireylerin davraniglarinin
daha detayli incelenmesi, davranigsal iktisadin yeni yontemlerle desteklenmesine
olanak tanmiyacaktir. Kamu politikalar1 alaninda nudge stratejilerinin uzun vadeli
etkilerini inceleyen caligsmalar, bu yaklagimin siirdiiriilebilirligini ve etkinligini
degerlendirmek agisindan 6nemli olacaktir. Finansal piyasalarda ise bireylerin
irrasyonel davraniglarinin piyasa istikrar1 iizerindeki etkisini daha iyi anlamaya
yonelik arastirmalarin artmasi beklenmektedir.

Davranigsal iktisat, bireylerin karar alma siireclerini daha iyi anlamak amaciyla
onemli katkilar sunmus olsa da bu alanda hala agiklanmaya muhtag¢ konular ve yeni
aragtirma firsatlar1 bulunmaktadir. Gelecekte, bireylerin kararlarini etkileyen
sosyal, kiiltiirel ve teknolojik faktorlerin daha iyi incelenmesi beklenmektedir.
Ozellikle farkli toplumlarin karar alma dinamiklerini karsilastiran ¢alismalar ve kriz
donemlerindeki irrasyonel davraniglari agiklamaya yonelik arastirmalar 6nemli bir
ihtiya¢c olarak ©ne ¢ikmaktadir. Ayrica yapay zeka ile davranigsal iktisat
modellerinin entegrasyonu, bireylerin davraniglarinin daha hassas bicimde
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modellenmesini saglayarak politika tasarimlarinda yeni agilimlar sunabilir. Bunun
yan1 sira, nudge politikalariin uzun vadeli etkinligini 6l¢en uygulamali
caligmalarin artmast ve davranigsal finans modellerinin piyasa balonlari, panik
satislar gibi olgular1 daha iyi agiklayacak sekilde gelistirilmesi gerekmektedir. Son
olarak, davranigsal yaklagimlarin makroekonomik politikalar {izerindeki etkisini
inceleyen aragtirmalarin yogunlagmasi, iktisat biliminin daha kapsayici hale
gelmesine katki saglayacaktir.

YAZARLARIN BEYANI
Katki Oram Beyani: Yazarlar, calismanin tiimiine ortak katki saglamistir.

Destek ve Tesekkiir Beyani: Calismada herhangi bir kurum ya da kurulustan
destek alinmamustir.

Catisma Beyani: Calismada herhangi bir potansiyel ¢ikar catismasi s6z konusu
degildir.
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