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0z

Bu ¢aligma, Canakkale ili Merkez Ilgesine bagl siit sigirciligmin yogun olarak
yapildigr ii¢ koyde, siit {ireticilerinin sosyo-ekonomik yapilarmi, tretim
uygulamalarmi ve siit pazarlamasinda karsilastiklari sorunlari tespit etmeyi
amaclamigtir. Arastirma, 57 lretici ile yapilan anket verilerine dayanmaktadir.
Elde edilen verilerin analizinde nicel veriler (say1 ve yiizdeler) ile Likert dlgegi
ile toplanan veriler kullanilmistir. Bulgular, bolgedeki tiretici profilinin ortalama
50 yasinda, agirlikli olarak ilkokul mezunu ve faaliyetleri kii¢iik aile isletmeleri
seklinde siirdiiren erkeklerden olustugunu gdstermistir. Ureticilerin neredeyse
tamami1 kooperatif ortagi olmasina ragmen, isletmelerin yariya yakini kayit
tutmamakta, onemli bir kismi hayvanlarini sigortalatmamaktadir ve biiyiik
¢ogunlugu son yillarda hayvan sayisini azaltmistir. Pazarlamaya iliskin analizler,
iireticilerin siitlerini bilyilk oranda kooperatiflere sattigini ortaya koymustur.
Ancak tireticilerin yaklasik yarisi kooperatifin verdigi fiyattan memnun degildir.
Ureticilerin karsilastig1 sorunlarin énem derecesine gore siralanmasi sonucunda,
en kritik sorunun siit fiyatlarmin diisiikliigii oldugu belirlenmistir. Sonug olarak,
arastirma alanindaki siit tiretiminin geleneksel ve kiiciik 6lgekli yapisi, Tiirkiye
stit sektorliniin genel sorunlarmi yansitmakta ve bu yapisal sorunlarin bir sonucu
olarak pazarlamada diisiik fiyat, en 6nemli tehdit olarak dne ¢ikmaktadir.

ABSTRACT

This study aimed to identify the socio-economic structures, production practices,
and problems faced by milk producers in three villages in the Central District of
Canakkale Province, where dairy farming is intensively practiced. The research
is based on survey data collected from 57 farmers. The analysis of the collected
data utilized both quantitative measures (frequencies and percentages) and data
gathered through a Likert-type scale. The findings showed that the farmer profile
in the region consists mainly of men, with an average age of 50, who are
predominantly primary school graduates and operate as small family businesses.
Although almost all farmers are cooperative members, nearly half of the
businesses do not keep records, a significant portion do not insure their animals,
and the vast majority have reduced their animal numbers in recent years. Analyses
regarding marketing revealed that farmers essentially sell their milk to
cooperatives. However, approximately half of the producers are dissatisfied with
the price offered by the cooperative. Ranking the problems faced by producers by
importance, the most critical issue was the low price of milk. In conclusion, the
traditional, small-scale structure of milk production in the research area reflects
the general problems of the Turkish dairy sector, and, as a result, low marketing
prices stand out as the most significant threat.

* Sorumlu yazar.
" beverest@comu.edu.tr
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1. GIRIS

Diinya genelinde yaklasik 150 milyon hane siit iiretimiyle ugrasmaktadir. Gelismekte olan iilkelerin ¢ogunda
stit, kiigiik olgekli tireticiler tarafindan iiretilmekte ve siit iiretimi hane halkinin ge¢im kaynaklarina, gida
giivenligine ve beslenmesine katkida bulunmaktadir. Siit, kiiciik 6l¢ekli tireticiler igin nispeten hizli getiri
saglayan ve dnemli bir nakit gelir kaynagidir (FAO, 2025). Siit ve siit {iriinleri tiilketimi saglikli ve dengeli
beslenmede siklikla 6nemli unsurlar olarak yer alir. Memeliler i¢in ilk besindir ve kemik kiitlesi olusumu
acisindan kritik 6neme sahip olan uygun biiyiime ve gelismeyi saglamak i¢in gerekli tiim enerji ve besinleri
saglar (Pereira, 2014). Thorning ve ark. (2016)’nin bulgularina gore siit ve siit iiriinleri tiikketimi ile kanserler
arasindan kolorektal kanser, mesane kanseri, mide kanseri ve meme kanseri arasinda ters orantili iliski vardir.
Toplumlarin siit ihtiyacinin karsilanmasi biiylik oranda siit sigirciligi ile miimkiin olmaktadir. Tiirkiye Siit
Sektor Politikas1 Belgesi 2023-2027 verilerine gore; Tiirkiye diinya siit liretiminde 9. sirada yer almaktadir.
Tiirkiye’de yaklagsik 1.1 milyon siit s1gir1 isletmesi vardir. Bu isletmelerin %67,42°si 10 basin altinda hayvana
sahiptir. Tiirkiye’de siit sigircilig1 isletmelerinin en 6nemli girdi kalemini yem masraflar1 olusturmaktadir.
Toplam iiretim maliyetinin i¢erisindeki yemin pay1, isletmenin 6lgegi ve liretim teknolojisine gore degismekle
birlikte, %50-70 aralifinda bulunmaktadir (TAGEM, 2025). Ayn1 belgede Tiirkiye siit sektoriiniin sorunlar
kayit disilik, kiigiik o6lgekli isletme yapisi ve hijyen problemi, hayvan hastaliklari, siit ineklerinin dol
verimlerinin diigiik olmasi, {iriin ve ¢ig siit kalitesinin yetersiz olmasi, mera hayvanciliginin azalmasi ve iiretim
maliyetlerinin yiiksek olmasi, yeterli bilgi birikiminin olmamasi, finansman eksikligi, pazarlama sorunu,
orgiitlenme sorunu, desteklemeler ve genglerin tarimi tercih etmemesi olarak belirlenmistir (TAGEM, 2025).
Cesitli ¢aligmalar Siit Sektor Politikas1 Belgesi kapsaminda tespit edilen bu sorunlarin varligini tartismaktadir
(Akdogan ve Akbay, 2022; Celik ve Karaalporhan, 2021; Everest, 2009; Ko¢ ve Uzmay, 2018; Kiigilik ve Tapki,
2020; Mat ve Cevger, 2020; Ozdemir ve ark., 2021; Ozer ve Tiimer, 2021; Semerci ve ark., 2015; Senkan ve
Sengiil, 2025; Terin ve ark., 2024). Cift¢ilerin katlandiklari bu sorunlarin yanisira iiretilen iiriinlerin ¢iftci
lehine pazarlanamiyor olmasi énemli bir sorundur (Everest ve ark., 2022). Buradan yola ¢ikarak bu ¢alismada
Canakkale ilinde siit iireten ciftcilerin siit pazarlamasinda karsilagtiklar1 sorunlarin tespit edilmesi
amaglanmigtir. Bu amagla ilk olarak c¢iftgileri sosyo-ekonomik 6zellikleri ve igletmelerin tarimsal yapilar
belirlenmis sonrasinda siitiin pazarlanmasina iligkin tespitler yapilmistir.

2. MATERYAL VE YONTEM

Calismanin ana materyalini Canakkale ili Merkez Ilgesine bagl siit iireticilerinden anket yoluyla elde edilen
birincil veriler olusturmustur. Arastirmada birincil ve ikincil nitelikteki verilerden yararlanilmis olup, anket
sonucu elde edilen veriler birincil nitelikli verileri olusturmustur. Calisma alani olarak Canakkale ili Merkez
ilgesine bagh siit sigirciliginin en fazla yapildigi ilk {i¢ kdy gayeli olarak secilmistir. Bu koylerdeki siit
iireticileri aragtirmanin popiilasyonunu olusturmustur. Ornek segiminde tam sayim yéntemi kullanilmustir.
Buna gore siit iireticilerinden katilim onay1 alinarak Kemel koytinde 30, Karacadren kdyiinde 14 ve Kizilkegili
kdyiinde 13 olmak {izere toplam 57 iiretici ile anket galismasi yapilmistir. Verilerin degerlendirilmesinde temel
tanimlayici istatistikler ile Likert dl¢ekli sorulardan yararlanilmistir.
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3. BULGULAR
3.1. Siit Ureticilerinin Sosyo-ekonomik Ozellikleri

Tablo 1°de sunulan bulgular, Canakkale ili merkez ilgesinde siit sigirciliginin yogun olarak yapildig: li¢
koydeki iireticilerin sosyo-ekonomik ozelliklerini ortaya koymaktadir. Ureticilerin biiyikk ¢ogunlugunu
(%384,2) erkeklerden olugmaktadir. Bu durum s6z konusu bolgede siit sigirciligi faaliyetlerinin ve isletme karar
alma stireclerinin agirlikli olarak erkekler tarafindan yiiriitiildiigiinii gostermektedir. Kadinlarin oraninin
nispeten diisiik (%15,8) olmasi, sektordeki cinsiyet temelli is bolimiiniin bir yansimasi olarak
degerlendirilebilir. Yag dagilimi incelendiginde, ortalama yasin 50,18 ve katilimcilarin yaklasik yarisinin 50
yas ve lizerinde oldugu goriilmektedir. Bu bulgu, siit iiretiminde faaliyet gosteren niifusun orta ve ileri yas
grubunda yogunlastigina, dolayisiyla sektore geng niifus katiliminin sinirh olabilecegine isaret etmektedir.
Benzer calismalarda da ciftcilerin énemli bir kisminin 48-55 yas araliginda oldugu belirlenmistir (Sat ve
Aydin, 2024; Ozsaym ve ark., 2025; Uzel, 2025; Yiizbasioglu, 2022). Egitim diizeyi agisindan bakildiginda,
katilimcilarin 6nemli bir béliimiiniin (%61,4) ilkokul mezunu oldugu goriilmiistiir. Lise ve tizeri egitime sahip
olanlarin oraninin ise oldukca diisiiktiir (%12,3 ve %1,8). Bu durum, iireticilerin teknoloji kullanimi, yenilikleri
benimseme ve modern isletmecilik uygulamalarma erisiminde egitim seviyesinin 6nemli bir kisitlayic1 faktor
olabilecegini diisiindiirmektedir. ikamet yerine iliskin veriler, érneklemin neredeyse tamamina yakininin
(%93) karsal kdy yerlesimlerinde yasadigin1 ve dolayisiyla arastirmanin tipik kirsal siit iireticilerini temsil
ettigini gostermektedir. Mesleki deneyim dagilimina iligkin bulgular bdlge siit ireticilerinin son derece
tecriibeli oldugunu ortaya koymaktadir. Katilimcilarin yarisindan fazlasi (%52,3) 24 yildan fazla siiredir siit
sigirciligl ile ugrasmaktadir. Bu durum, sektdrdeki bilgi birikiminin ve geleneksel iiretim pratiklerinin giiglii
bir sekilde siirdiiriildiigiinii gostermektedir. Tarimsal bilgiye ulasmada internet kullanim oraninin diisiik olmasi
(%31,6 internet kullanan), iireticilerin bilgi edinme kanallarinin daha geleneksel yontemlere dayandigina isaret
etmektedir. Bu bulgu, tarimsal yayim hizmetlerinin ve danismanlik sistemlerinin bolgedeki roliiniin 6nemini
bir kez daha vurgulamaktadir. Ureticilerin %98,2’sinin kooperatif ortaklig1 bulunmaktadir. Kooperatiflesmenin
siit iiretiminde verim artis1 sagladig1 sdylenebilir (Akkaya ve Ozgelik, 2022; Malkog ve Yercan, 2025). Ayrica
kooperatiflerin iiretimden sonraki agamalarda da etkili olmas1 beklenmektedir. Kooperatiflerin ekonomik
anlamda etkili olmalar1 gerekmektedir. Kooperatifler siitleri isleyen ve pazarlayan modern isletmeler olmalidir
(Everest ve Everest, 2025). Tarimsal kuruluslari ziyaret siklig1 verileri, iireticilerin biiyiik bélimiiniin (%43,9)
bu kurulusglart ancak alt1 ayda bir ziyaret ettigini ortaya koymaktadir. Bu bulgu diizenli, yaygin bir teknik destek
iligkisinin smirli oldugunu gostermektedir. Sosyo-ekonomik gostergeler incelendiginde, iireticilerin biiyilik
cogunlugunun (%87,7) sosyal gilivenceye sahip oldugu ve yaklasik yarisinin (%50,9) tarim dis1 bir gelir
kaynaginin bulundugu goriilmektedir. Tarim dis1 gelirin varligi, isletmelerin risk yonetimi ve gecim
stratejilerinde cesitlilige gittigini diisiindiirmektedir. Isletme yapisina iliskin olarak, hanelerde ortalama kisi
sayisinin 4’iin altinda oldugu (%71,9) ve isletmelerde ortalama ¢alisan sayisinin 3’ten az oldugu (%91,2) tespit
edilmistir. Bu bulgular, bolgedeki siit sigirciligi isletmelerinin tipik olarak kiigiik aile isletmeleri seklinde
orgiitlendigini ve isgiiciiniin biiyiik 6l¢iide aile fertlerinden saglandigini ortaya koymaktadir (Tablo 1). Sonug
olarak, calisma alanindaki siit iireticilerinin geleneksel, aile-temelli, kirsal kokenli ve orta yas grubundan
olusan bir profile sahip oldugu anlagilmaktadir. Sektoriin siirdiiriilebilirligi ve rekabet giiclinlin artirilmast igin,
ozellikle geng niifusun tegviki, egitim diizeyinin ylikseltilmesi, dijital okuryazarligin gelistirilmesi ve tarimsal
danismanlik hizmetlerine erisimin yayginlastirilmas1 6nemli politika dncelikleri olarak one ¢ikmaktadir.
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Tablo 1. Ureticilerin sosyo-ekonomik géstergeleri

Ozellikler Say1 Oran (%)

Cinsiyet

Kadin 9 15,8
Erkek 48 84,2
Yas Seviyesi (Y1l)

<50 29 50,8
> 50 28 49,2

En az: 27, En ¢ok: 72, Ortalama: 50,18, S. Sapma: 11,47
Egitim Seviyesi

Ilkokul 35 61,4
Ortaokul 14 24.6
Lise 7 12,2
Lisans 1 1,8
Ikamet yeri

Koy 53 93
Belde 1 1,7
Iice 1 1,8
Sehir 2 3,5
Mesleki Deneyim (Y1l)

<24 27 47,4
>24 30 52,6

En az: 3, En ¢ok: 50, Ortalama: 24,21, S. Sapma: 13,75
Tarimsal Kuruluslar1 Ziyaret Siklig:

Ayda birkag kere 6 10,5
Ayda bir kere 20 35,1
Alt1 ayda bir kere 25 43,9
Yilda bir kere 6 10,5
Tarimsal Bilgiye Ulasmada Internet Kullanim1

Internet Kullanan 18 31,6
Internet Kullanmayan 39 68,4
Kooperatif Ortaklig

Var 56 98,2
Yok 1 1,8
Sosyal Giivence Varligi

Sosyal Gilivencesi Olan 50 87,7
Sosyal Giivencesi Olmayan 7 12,3
Tarim Dis1 Gelir

Var 29 50,9
Yok 28 49,1
Ortalama Hanedeki Kisi Sayisi

=4 41 71,9
>4 16 28,1
Ortalama Calisan Sayisi

<3 52 91,2
>3 5 8,8
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3.2.isletmelerin Tarimsal Yapilarina iliskin Bulgular

Incelenen isletmelerin biiyiikbas hayvan kategorileri Tablo 2’de verilmistir. Buna gére inek 10,55 ile en yiiksek
ortalamaya sahipken, onu 4,22 ile dana, 4 ile buzagi ve boga, 3,31 ile diive ve 1,25 ile tosun takip etmektedir.

Tablo 2. Isletmelerin hayvancilik verileri

Bﬁyﬁkbgs . Hayvan Ortalama Minimum Maksimum Standart Sapma
Kategorileri

Buzagi 4 1 12 2,72
Dana 4,22 1 13 3,43
Diive 3,31 1 8 1,89
Inek 10,55 1 50 9,89
Boga 4 1 12 4,56
Tosun 1,25 1 2 0,5

Tablo 3°de isletmelerin arazi kullammlar ve iriin desenine iligskin dagilimlar1 verilmistir. Buna gore
isletmelerin miilk arazi ortalama biiylikliigii 145.31 da, ortalama kiralanan arazi biiyiikliigii 105.51 dekardir.
Her iki arazi grubunda da minimum biiyiikliik 20 da olarak baslarken, maksimum degerler miilk arazilerde 750
da, kira arazilerde ise 600 da’a ulagsmaktadir. Bu durum, 6zellikle miilk arazilerde isletmeler arasinda arazi
biiylikligii bakimindan 6nemli bir farklilasma oldugunu gostermektedir. Bu farklilasma, miilk araziler igin
hesaplanan standart sapma degerinin (160.24) kira arazilerinkinden (112.33) daha yiiksek olmasi ile de
desteklenmektedir.

Isletmelerin iiriin desenleri incelendiginde en yiiksek ortalama ekim alaninin 140.71 da ile reygrasa ayrildig
gOrilmistir. Bu tiriini sirasiyla ortalama 82.06 da ile bugday, 76.67 da ile fig, 74.71 da ile arpa ve 53.29 da
ile yulaf takip etmektedir. Reygrasta gézlemlenen yiiksek standart sapma (109.10), bu {iriiniin ekim alaninda
isletmeler arasinda biiyiik 6l¢ek farkliliklar1 bulunduguna isaret etmektedir. Bugday (96.16) ve arpa (91.72)
icin de nispeten yiiksek olan standart sapma degerleri, bu temel tahillarin ekim alanlarinda da benzer bir
degiskenligin hakim oldugunu gostermektedir. Buna karsilik, fig (37.41) ve yulaf (37.53) gibi yem bitkilerinde
standart sapmanin daha diisiikk olmasi, bu {irlinlerin ekim alanlarinin igletmeler arasinda daha homojen bir
dagilima sahip oldugunu diisiindiirmektedir.

Tablo 3. Isletmelerin arazi kullanimlar: ve iiriin desenler

Ozellikler Ortalama Minimum Maksimum Standart Sapma
Arazi (dekar)

Miilk Arazi 145,31 20 750 160,24
Kira Arazi 105,51 20 600 112,33
Uriin

Arpa 74,71 6 500 91,72
Bugday 82,06 8 400 96,16
Yulaf 53,29 6 150 37,53
Fig 76,67 40 150 37,41
Reygras 140,71 30 350 109.10
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Arastirma bolgesindeki isletmelerin yalnizea %42,1'i hayvanlarina sigorta yaptirmaktadir; bu da risk yonetimi
konusunda onemli bir zaafiyete isaret etmekte ve olasi kayiplara karsi finansal korumanin yaygin olmadigini
gostermektedir. Kesif yem temininde %86 gibi biiyiik bir cogunluk kooperatifleri kaynak olarak kullanirken,
yem fabrikasi ve bayi oranlarinin diisilk olmasi, tedarik kanallarinin belirgin bir sekilde merkezilestigini
diistindiirmektedir. Hayvan sayis1 degisimine bakildiginda, isletmelerin %70,2'sinin son yillarda hayvan
sayisini azalttig1 goriilmekte; bu durum sektordeki kiigiilme egilimini ve muhtemelen ekonomik veya piyasa
kaynakl1 baskilar1 yansitmaktadir. Isletmelerin %57,9'u kayit tutma aliskanligina sahipken, %42,1'inin kayit
tutmamasi, planlama ve verimlilik analizinde ciddi bir eksiklik oldugunu gostermektedir. Buna karsin, igletme
basina giinliik ortalama 116,02 litre siit iiretimi ve hayvan bagina giinliik ortalama 11 litre siit {iretimi, mevcut
isletme olgegi ve kapasitesi hakkinda bir veri sunmakta ve ortalama iiretim performansinin degerlendirilmesi
icin temel olusturmaktadir. Benzer ¢aligmalarda hayvan bagina giinliik siit tiretimi farkli bolgelerde 11-20 litre
arasinda bulunmustur (Bakir ve Kibar, 2019; Ergiil ve ark., 2019; Ozdemir ve ark., 2021). Sonug olarak, bu
bulgular hayvancilik isletmelerinde kayit disilik, risk yonetimi eksikligi ve kiigiilme gibi yapisal sorunlarin
yani sira, tedarik ve {iretim diizeylerine iliskin 6nemli gostergeler saglamaktadir (Tablo 4).

Tablo 4. Isletmelerin hayvancilik uygulamalarina iliskin 6zellikleri

Ozellikler Say1 Oran (%)

Hayvanlarina sigorta yaptirma durumu
Evet 24 42,1

Hayir 33 57,9

Kesif yem temin yeri

Yem fabrikasi 5 8,7
Yem bayii 3 5,3
Kooperatif 49 86

Son yillardaki hayvan sayis1 degisimi

Azalma oldu 40 70,2
Artis oldu 6 10,5
Onemli bir degisiklik yok 11 19,3
Isletme Kaydi Tutma

Tutan 33 57,9
Tutmayan 24 42,1

Isletme basina ortalama siit miktar1: 116,02 litre/giin

Isletme basina ortalama inek sayisi: 10,55 bas

Hayvan bagina ortalama siit verimi: 11 litre
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3.3.Siitiin Pazarlanmasina Iliskin Bulgular

Tablo 5'e gore isletmelerin siit degerlendirme tercihlerinde kooperatiflerin son derece baskin bir rol oynadigi
anlagilmaktadir. Ureticilerin biiyiik ¢ogunlugu (%89,5) siitlerini kooperatife teslim etmektedir, bu da
kooperatiflerin bolgedeki temel ve giivenilir pazarlama kanali oldugunu gostermektedir. Diger secenekler ise
oldukga sinirh kalmistir. Mandira ve biiyiik siit firmalarina teslim edenlerin oranlari sirastyla %5,3 ve %1,8'dir.
Ureticilerin %3,5' siitiinii "kendi pazarlayanlar" kategorisindedir. Bu az da olsa iireticilerin bir kisminin
dogrudan pazarlama gibi alternatif yollara bagvurdugunu ortaya koymaktadir. Ancak genel olarak, pazarlama
yapisinin kooperatif odakli oldugu sdylenebilir. Hatay ilinde yapilan bir ¢aligmaya gore siit lireticilerinin
%73’1 siitli dogrudan tiiketiciye pazarlamaktadir (Tapki ve Dagistan, 2020). Aksaray ilinde yliriitiilen bir
caligmanin sonuglarina gore ise siit tireten isletmelerin pazarlama stratejilerinde bir biitlinliik bulunmamaktadir.
Uretilen siit kaliteli olsa bile piyasa fiyatlarina uymak zorunda kalmaktadir (Altuntas ve ark., 2024).

Tablo 5. Isletmelerin siitii degerlendirme tercihleri

Siit Teslim Yeri Say1 Yiizde Oran (%)

Kooperatife teslim edenler 51 89,5
Mandiraya teslim edenler 3 53
Biiyiik siit firmalarina teslim edenler 1 1,8
Kendi pazarlayanlar 2 3,5

Tablo 6, kooperatifin verdigi siit alim fiyatindan memnuniyet durumunu gdstermektedir. isletmelerin %52,7'si
kooperatifin fiyatindan memnun oldugunu belirtirken, %47,3'i memnun olmadigini ifade etmektedir. Bu
sonug, ankete katilan iireticiler arasinda neredeyse esit iki gruba isaret etmektedir. Memnun olanlarin orani,
olmayanlardan yaklagik 5 puan daha yiiksek olsa da bu fark olduk¢a dengeli bir dagilimi yansitmaktadir. Bu
durum, kooperatifin fiyat politikasinin tiretici kitlesi i¢inde 6nemli dl¢iide farkli algilandigini ve iireticilerin
yaklagik yarisinin fiyat konusunda hala tatmin olmadigini géstermektedir.

Tablo 6. Kooperatifin verdigi fiyattan memnuniyet durumu

Fiyat Memnuniyeti Say1 Yiizde Oran (%)

Evet 30 52,7
Hayir 27 47,3
Toplam 57 100,0

Caligmada isletmelerin siit pazarlamasinda karsilastiklar: sorunlarin 6nem dereceleri aragtiritlmistir (Tablo 7).
Analizde, katilimcilarin her bir soruna iliskin besli Likert 6l¢egindeki yanit yiizdeleri kullanilarak hesaplanan
agirlikli ortalama puanlara gore bir siralama yapilmistir. Buna gore en yiiksek agirlikli ortalama puana (450,88)
sahip olan “fiyat diigiikliigi" sorununun diger tiim sorunlardan belirgin sekilde ayrigarak birinci sirada yer
aldig1 goriilmektedir. Bu soruna katilim diizeyi oldukga yiiksektir. Ureticilerin %91,23’ii (Katiliyorum: %28,07
ve Kesinlikle Katiliyorum: %63,16) siit fiyatlarinin diisiik oldugu goriistine katilmis veya kesinlikle katilmigtir.
Bu bulgu, pazarlama siirecindeki temel ve en kritik baskinin gelir yetersizligi oldugunu agik¢a gostermektedir.
Kilig ve Eryilmaz (2020)’nin Samsun ilinde siit lreticileriyle yaptiklar1 caligma sonuglarina gore
de igletmelerin siit sigirciligryla ilgili en 6nemli sorunu %51,4 ile siit fiyatindaki istikrarsizliktir. Tapk: ve
Dagistan (2020)’de calismalarinda benzer bulgularn tespit etmislerdir. Hatay ilinde siit iireticileriyle
gergeklestirilen caligmada tireticilerin %74.6’s1 siit fiyatlariin diisiik oldugunu ifade etmislerdir (Semerci ve
ark., 2015). Balikesir ili Gonen il¢esinde yapilan bir ¢alismada da benzer sekilde siit fiyat seviyesinin maliyete

gore diisiikliigiine ve fiyat olusumundaki olumsuzluklara vurgu yapilmistir (Ozdemir ve ark., 2021).
104



Siit Ciftliklerinde Siit Pazarlama Sorunlarinin Belirlenmesi Cilt. 06, Say1. 13, 98-108, Aralik, 2025

Ikinci sirada, 301,75 puan ile "siit veriminin diisiikliigii" sorunu gelmektedir. Katilimeilarin %49,12’si bu
konuda orta diizeyde katilim beyan etmis, %26,32’si katilmis ve %3,51'1 kesinlikle katilmistir. Bu dagilim,
verimlilik probleminin de 6nemli bir kaygi kaynagi oldugunu, ancak fiyat sorunu kadar yaygin ve olmadigim
diisiindiirmektedir. Literatiirde siit veriminin hesaplandig1 ¢alismalarda verim diistikliigii dikkat cekmektedir
(Bakar ve Kibar, 2019; Ergiil ve ark., 2019; Ozdemir ve ark., 2021). Tiirkiye’de hayvancilik sektoriiniin bir
¢ok alaninda, Avrupa verimliliginin altinda iiretim gerceklestirilmektedir (Oter, 2019).

Ucgiincii 6nemli sorun 294,74 puanla "soguk zincir olmamas1" olarak belirlenmistir. Bu soruna katilanlarin
orani (%36,84 Katiliyorum, %14,04 Kesinlikle Katiliyorum) ve karst ¢ikanlarin oranmi (%31,58 Kesinlikle
Katilmiyorum, %7,02 Katilmiyorum) nispeten yakindir. Bu durum, soguk zincir altyapisi konusunda igletmeler
arasinda deneyim veya beklenti farkliliklar1 olabilecegine isaret etmektedir.

Diger sorunlar (zamaninda 6deme almama, isleme tesislerinin uzakligi, etkili kooperatif yapisinin olmamasi
ve pesin ddeme yapilmamasi) daha diisiik puanlar almistir. Ozellikle "alicinin pesin 6deme yapmamas:"
(180,70 puan), katilimcilarin yaridan fazlasmin (%52,6) kesinlikle katilmadig1 bir madde olarak, listedeki en
az 6nem verilen sorun olarak 6ne ¢ikmaktadir. Literatiirdeki benzer ¢aligmalar bu sorunlarin varligina kanit
sunmaktadir (Cimsit, 2020; Coskun, 2022; Gemeg, 2023; Yilmaz, 2022).

Sonug olarak, siit iireticileri i¢in pazarlama siirecindeki baskin ve en acil ¢6ziim bekleyen sorunun “diigiik
fiyat” oldugu anlagilmaktadir. Verimlilik ve soguk zincir gibi iiretim ve lojistik kaynakli sorunlar da 6nemli
olmakla birlikte, fiyat sorununun 6nem derecesi karsisinda ikincil planda kalmaktadir. Bu bulgular, sektorel
politika ve miidahalelerde Onceligin iretici gelirlerini destekleyecek fiyat istikrar1 mekanizmalarinin
olusturulmasina verilmesi gerektigini ortaya koymaktadir.

Tablo 7. Siit iireticilerinin pazarlama sorunlart

Agirlikhi Puan
Pazarlama Sorunlari 1 2 3 4 Ortalama Puan  Siralamast
Fiyat distikligi 1,75 0,00 7,02 28,07 63,16 450,88 1
Soguk zincir olmamasi 31,58 7,02 10,53 36,84 14,04 294,74 3
St bedelinin - zamaninda 3569 1404 1579 2632 8.7 259,65
alinmamasi 4
Stit veriminin digiikligi 10,53 10,53 49,12 26,32 3,51 301,75 2
Isleme tesislerinin uzaklig 19,30 42,11 12,28 22,81 3,51 249,12 5
Alicinin pesin 6deme
52,63 2632 10,53 877 1,75 180,70
yapmamasi 7
Etkili - kooperatif yapismin 33 33 4635 1053 877 7.02 215,79
olmamasi 6

1: Kesinlikle katilmiyorum, 2: Katilmiyorum, 3: Orta diizeyde katiliyorum, 4: Katiliyorum, 5:
Kesinlikle katiliyorum
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4. SONUC VE ONERILER

Bu ¢alisma, Canakkale ili Merkez Ilcesine bagli ii¢ kdyde faaliyet gdsteren siit sigircilig1 isletmelerinin sosyo-
ekonomik yapisini, iiretim uygulamalarin1 ve Ozellikle siit pazarlamasinda karsilastiklar sorunlari ortaya
koymay1 amaglamistir. Arastirma bulgulari, bolgedeki siit {iretiminin tipik olarak orta yas ve iizeri, ilkokul
mezunu erkek niifus tarafindan yiirttiilen, kii¢iik 6l¢ekli aile isletmeleri seklinde yapilandigini gostermektedir.
Yiiksek kooperatif tiyeligi orani, kolektif yapilanmanin varligina isaret etse de, egitim diizeyinin diisiikligi,
dijital araglara smirl erigsim ve kayit tutma aligkanliginin yaygin olmamasi igletmelerin modern isletmecilik
uygulamalar1 ve verimlilik analizleri konusunda eksiklikler yasadigini diislindiirmektedir.

Isletmelerin iiretim yapis1 incelendiginde, hayvan varliginda belirgin bir kiigiilme egilimi ve hayvan sigortasi
kullaniminin diigiikligi dikkat ¢ekmektedir. Bu durum, sektdrdeki ekonomik baskilar ve risk yonetimi
konusundaki zafiyetlerle iliskilendirilebilir. Kesif yem temininde kooperatiflerin baskin rolii pazarlama kadar
tedarikte de bu yapilarin merkezi bir konumda oldugunu gostermektedir.

Bu ¢aligmanin odak noktasi pazarlama sorunlaridir. Siit iiretiminde pazarlama sorunlarinin varligr 6nceki
caligmalarda da belirtilmistir. Ancak bu ¢alismada, bu sorunlarin neler oldugu ayrintili bicimde ele alinmistir.
Buna gore tireticilerin karsilastigi en 6nemli ve acil sorun, diger tiim sorunlardan farkli olarak, "siit fiyatlarinin
diisiikliigii” diir. Ureticilerin %91,2'si bu soruna katilmakta veya kesinlikle katilmaktadir. "Siit veriminin
diisiikligi" ve "soguk zincir olmamas1" gibi {iretim ve altyapi kaynakli sorunlar da kayda deger goriilmekle
birlikte, 5Snem derecesi agisindan fiyat sorununun gerisinde kalmustir. Ilging bir sekilde, kooperatiflere olan
yliksek bagimliliga ragmen, {iireticilerin yaklasik yarisi kooperatifin verdigi fiyattan memnun degildir. Bu
durum, kooperatiflerin fiyat belirleme politikalarinin iiretici beklentilerini tam olarak karsilamadigini veya
piyasa kosullarinin iiretici lehine bir fiyat olusumuna izin vermedigini gostermektedir.

Sonug olarak, Canakkale 6rneginde, Tiirkiye siit sektoriiniin genel sorunlar1 olan kiiciik isletme yapisi, kayit
disilik, yiiksek maliyetler ve orgiitlenme zaaflari somut olarak gozlemlenmistir. Bu yapisal sorunlarin bir
yansimasi olarak, pazarlama asamasinda iiretici gelirlerini dogrudan etkileyen diisiik fiyat sorunu 6n plana
cikmakta ve sektoriin siirdiiriilebilirligi igin en kritik tehdidi olusturmaktadir.

Arastirma bulgulari 1s181nda, bolge ve sektor igin su oneriler gelistirilmistir. Fiyat istikrar1 ve gelir giivencesi
mekanizmalar1 giliclendirilmelidir. Siit fiyatlarinin iiretim maliyetinin altina diismesini 6nleyecek, seffaf ve
ongoriilebilir bir taban fiyat mekanizmasi etkin bir sekilde uygulanmalidir. Kooperatiflerin pazarlik giiciinii
artirmak ve piyasa bilgisine erisimlerini kolaylastirmak amaciyla, bolgesel/ulusal diizeyde kooperatif birlikleri
veya tretici birliklerinin kurumsal kapasiteleri desteklenmelidir. Fiyat dalgalanmalarina karsi ireticileri
korumak i¢in fiyat riskini yoneten finansal araclar konusunda iireticilere yonelik egitim ve tesvik programlari
baslatilmalidir. Kooperatiflerin etkinligi ve hesap verebilirligi artirilmahdir. Ureticilerin kooperatif fiyat
politikalarina yonelik memnuniyetsizligi dikkate alinarak, kooperatif yonetimlerinde seffaflik ve iretici
katilimi artirllmalidir. Fiyat olusum siirecleri ortaklara diizenli olarak agiklanmalidir. Kooperatifler, yalnizca
siit toplama ve pazarlama degil, ayn1 zamanda ortak yem temini, teknik danigmanlik ve finansmana erisim gibi
katma degerli hizmetler sunarak ortaklarina olan faydasini ¢gesitlendirmelidir. Siit verim diisiikliigii sorununu
¢ozmek icin, ireticilere yonelik pratige doniik egitim programlari yayginlastirilmalidir. Kayit tutmayan
isletmelerin oraninin azaltilmasi igin, basit ve kullanic1 dostu kayit defteri veya uygulamalari tanitilmali ve bu
kayitlar1 tutan isletmelere yonelik kiigiik capli tesvikler verilmelidir. Soguk zincir altyapisinin dnemine dair
farkindalik artirilmali ve kiigiik isletmelerin sogutma tanki gibi ekipmanlara erisimini kolaylastiracak hibe
veya diisiik faizli kredi olanaklar1 saglanmalidir. Hayvan sigortasi kullaniminin yayginlastirilmasi i¢in, mevecut
devlet prim destegi oranlar1 gdzden gegirilebilir ve sigorta tiriinleri ireticilerin ihtiyaglarina daha uygun hale
getirilebilir. Uretimin siirdiiriilebilirligi i¢in, tarim dis1 gelir kaynaklarmin varh@: da dikkate alinarak, isletme
cesitlendirmesine yonelik danigmanlik hizmetleri verilebilir.

NOT: Bu calisma birinci yazar damismanliginda 2-6. yazarlar tarafindan yazilan Lisans Bitirme Tezi
verilerinden yararlanilarak hazirlanmisgtir.
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