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Türkiye’de Uygulanan Para Politikalarının Konjonktürel Etkileri: 1980-2005 

 
Sami TABAN

 

Doç.Dr., KahramanmaraĢ Sütçü Ġmam Üniversitesi, Ġ.Ġ.B.F., Ġktisat Bölümü.  

 

 

ÖZET: Ekonomideki dalgalanmaların ortaya çıkmasında birçok faktör ro l oynamaktadır. Günümüzde  

ikt isatçıların çoğu, ekonomideki dalgalanmalarda parasal faktörlerin önemli etkilerinin olduğunu savunan temel 

monetarist görüĢü kabul etmektedirler. Bu çalıĢmada, 1980-2005 yılları arasında Türkiye‟de uygulanan para 

politikalarının konjonktürel etkilere sahip olup olmadığı analiz edilmektedir. Veriler, incelenen dönemde 

uygulanan para politikalarının konjonktürel etkilere sahip olduğunu göstermesine rağmen, para dıĢı pek çok 

faktörün de konjonktür üzerinde etkilerinin olduğunu açıklamaktadır. 1980‟li ve 1990‟lı yıllarda Türkiye‟de 

uygulanan para politikalarında kimi zaman monetarist kimi zamanda Keynesgil içerikli politikalar izlendiğ ini 

görmekteyiz. Keynesgil içerikli yani duruma göre politikaların izlendiği yıllar, çoğu zaman ekonomideki 

istikrarsızlığın  yaĢandığı yıllara denk gelmiĢtir. ġubat 2001 krizinden sonra, Türkiye‟de monetarist görüĢe uygun 

olarak para politikalarının belirlenmesi, son yıllarda gerçekleĢen istikrarlı ve yüksek büyüme hızlarının  

ulaĢılmasında anahtar rolü oynamıĢtır.       

 

The Business Cycle Effects of the Monetary Policies of Turkey: 1980-2005 

 

ABSTRACT: Many factors play a ro le to emerge business cycles in the economy. Nowadays, most of the 

economists accept the main monetarist approach that monetary factors are significant effects in business cycles. 

In this study, it is analyzed whether the monetary policies have business cycle impacts in Turkey for the period 

of 1980-2005. Even though obtained data shows that monetary policies had business cycle effects for the period 

in concern, business cycle effects were also explained by some non-monetary factors. During the 1980s and the 

1990s, both Keynesian and Monetarist monetary policies were implemented in Turkey where mostly unstable 

conditions were seen a long with Keynesian policies. After the crisis of February 2001, Turkey has reached a 

stable and high growth rates in recent years as a result of the monetary policies which have been conducted by 
based on monetarist view.  

 

 

GĠRĠġ  

Refah artıĢın ın yanı sıra, bir ekonomide istikrarlı 

bir büyümenin sağlanması her toplumun ulaĢmak 

istediği en önemli amacıd ır. Ancak, gözlemler 

ekonomik faaliyet hacmin in (milli gelir, istihdam, 

fiyatlar, yatırım vb.) belli bir düzeyi muhafaza 

edilerek kesintisiz bir Ģekilde geliĢ mediğin i, 

dalgalanmalar gösterdiğini ortaya koymaktadır.  

Ekonomik faaliyetlerdeki bir geniĢleme, bir 

taraftan ekonomide üretim ve toplam talep artıĢı 

vasıtasıyla toplum refahının artmasına katkıda 

bulunurken, ekonomik faaliyetlerdeki bir daralma ise, 

baĢta iĢsizlik olmak üzere üretim ve tüketim 

azalmalarına yol açmakta ve bu durum ekonomide 

çözümlenmesi zor problemleri beraberinde 

getirmektedir. Bir bilim dalı olarak ekonomin in bir 

amacı da, ekonomideki dalgalanmaları en aza 

indirmek ve ekonomik hayatta dengeyi sağlayacak 

ekonomi politikalarını yürütmek olmalıdır.  

Ekonomideki dalgalanmaların ortaya çıkmasında 

birçok faktörün rolü bulunmaktadır. Bu faktörler 

arasında parasal faktörlerin varlığı yadsınamayacak b ir 

gerçektir. Dolayısıy la, günümüzde para politikasının  

konjonktür etkileri üzerine birçok teorinin  

geliĢtirild iği görülmektedir. Bu teoriler içerisinde, 

Friedman‟ın öncülüğünde geliĢtirilen parasal 

konjonktür modeli önemli bir yere sahiptir.   

Bu çalıĢmada, 1980‟den günümüze kadar uzanan 

dönemde Türkiye‟deki parasal faktörlerin ekonomik 

konjonktür üzerindeki etkileri tartıĢılmaktadır. Bu  

bağlamda, çalıĢ mada ilk o larak ekonomideki 

dalgalanmaları parasal faktörlere dayandıran ve 

günümüzde geçerliliğ ini koruyan monetarist (paracı) 

konjonktür teorisi açıklanmakta ve daha sonra 

Türkiye‟de uygulanan para politikalarının  

konjonktürel etkilere sahip olup olmadığı ve 1980-

1989, 1990-2000 ve 2001 kriz sonrası dönemler 

kapsamında analiz ed ilmektedir.  
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MONETARĠST (PARACI) ĠKTĠSADĠ DÜġ ÜN-

CEDE PARA ARZINDAKĠ DEĞĠġ ĠKLĠKLERĠN 

KONJONKTÜREL ETKĠLERĠ 

Ġkt isadi dalgalanmaları açıklamaya yönelik 

monetarist yaklaĢım, ilk kez Friedman ve Shwartz‟ın  

1963 yılındaki ünlü “Para ve Konjonktürel 

Dalgalanmalar” adlı çalıĢmalarıyla baĢlamıĢtır 

(Mishkin, 1992:643). Daha sonra yine aynı yıl aynı 

yazarlarca tarafından yayımlanan “Amerika‟nın  

Parasal Tarihi, 1867-1960” isimli diğer çalıĢ malarında 

Amerika‟da meydana gelen Ģiddetli ekonomik 

daralmaların ana nedenini ABD Merkez Bankası‟nın  

(Federal Rezerve Bank) uyguladığı sıkı para 

politikalarından kaynaklandığın ı ileri sürmüĢlerdir. 

Friedman ve Shwartz‟a göre, ekonomide para arzı 

daraltılacağı yerde artırılmıĢ olsaydı bu krizler ortaya 

çıkmayacaktı (Pentecost, 2000:345).  

 

Monetarist Konjonktür Teorisinde Temel 

Uyarıcı:  

Monetarist konjonktür teorisinde temel uyarıcı, 

para miktarın ın büyüme oranıdır. Paranın büyüme hızı 

arttıkça, ekonomide geniĢleme görülürken, parasal 

büyümedeki yavaĢlama ise durgunluğa neden olur. 

Para miktarında ortaya çıkan değiĢikliğin kaynağı 

merkez bankaların ın para politikası uygulamalarıd ır 

(Parasız ve Bildirici, 2006:145).  

 
Monetarist Konjonktür Teorisinin Temel 

Varsayımları:  

Monetarist teoride, fiyatların esnek ve ekonominin  

her zaman tam istihdamda olduğu ve ekonomik 

birimlerin uyumcu beklentilere sahip oldukları 

varsayılmaktadır. Uyumcu beklentiler varsayımı, 

ekonomik birimlerin gelecekle ilgili tahmin lerini 

oluĢtururken
1
 ellerinde mevcut olan bütün bilgiy i 

kullanmadıkları, bunun yerine sadece geçmiĢ verileri 

kullandıkların ı varsayar. Bu nedenle ekonomik 

birimlerin gelecek dönemle ilg ili tahminleri 

değiĢkenlerin gerçek değerlerinden ya daha küçük 

veya daha büyük olmaktadır. Dolayısıyla, ekonomik 

birimlerin yeni duruma uyum sağlamaları zaman  

almaktadır (Yıldırım vd., 2006:317).  

 
Monetarist Konjonktür Mekanizması: 

Monetarist görüĢe göre, Merkez Bankası parasal 

büyüme oranını değiĢtirir değiĢtirmez, b ir dalgalanma 

mekanizması ekonomide çalıĢ maya baĢlayacaktır. Bu  

                                                 
1
 Ekonomik birimler t dönemindeki enflasyon 

tahmin lerini (
e

tP ) , bir önceki dönem enflasyon 

oranını ( 1tP ) kullanarak, 1t
e

t PP  Ģeklinde 

oluĢtururlar.  Bu durumda, bireylerin enflasyondaki 

gibi b ir artıĢa uyum sağlamaları bir dönem gecikmeyle 

gerçekleĢecektir: 11 t
e

t PP  (Yıldırım vd., 

2006:317).  

mekanizmanın iki ayağı vardır. Para arzındaki artıĢ ilk 

olarak toplam talebi etkiler. Çünkü, paranın büyüme 

oranı artınca reel para miktarı artar, faiz oranları düĢer 

ve döviz kuru artar. Finansal piyasalarda ortaya çıkan  

bu baĢlangıç etkisi diğer piyasalara da yayılır. Faiz 

oranı düĢtüğü için yatırım talebi, döviz kuru arttığı 

içinde ihracat artar. Ayrıca , tüketicilerde dayanıklı 

tüketim mallarına daha fazla harcama yaparlar. Bu  

harcama artıĢları da Keynesçi teoride olduğu gibi 

çarpan etkisi yaratacakt ır (Özer ve Taban, 2006:34).  

Monetarist konjonktür mekanizmasın ın ikinci 

ayağı, toplam talepteki değiĢme karĢısında toplam 

arzın göstereceği tepkidir. Kısa dönemde toplam arz 

eğrisi (SRAS) pozitif eğ ime
2
 sahip olduğu için toplam 

talepteki değiĢiklikler hem reel geliri hem de fiyatları 

etkiler. Ancak, burada para arzındaki değiĢikliklerin  

milli gelire yansıması bir gecikme ile olmaktadır. 

Friedman ve Schwartz para arzında meydana gelen 

değiĢikliklerin milli gelirdeki değiĢikliklerden 

yaklaĢık 16 ay önce çıktığın ı ifade etmektedirler. 

Bununla birlikte bu zaman süresi, birkaç aydan iki yıla 

kadar değiĢiklik göstermektedir. Monetarist görüĢe 

göre, nominal gelirin belirleyicisi olan para stoku ve 

para talebinin servet veya sürekli gelir ile uyumlu  

olduğu bir ekonomide, ücret ve fiyatların uyumunda 

ortaya çıkan bazı gecikmelerin olması duru munda, 

para arzın ın konjonktür üzerindeki etkisi uzun ve 

geciken değiĢmelerle ortaya çıkacaktır (Pentecost, 

2000.345; Zarnowitz, 1996:47).  

Monetarist görüĢe göre, emek piyasası ise Ģu 

Ģekilde çalıĢmaktadır: Firmaların emek talebi, parasal 

ücret ve kendi ürettiğ i ürünün fiyatına göre hesaplanan 

reel ücrete (W/P) bakılarak verilmektedir. Hane halkı 

ise ne kadar emek arz edeceğini bilinen parasal ücret 

ve tüm mal ve h izmet piyasalarında beklenen reel 

ücrete (W/P
e
) bakarak karar verecekt ir. Hane halkının  

göz önüne aldığı fiyatlar geçmiĢteki fiyatlar değil o  

anda geçerli o lan cari fiyatlar ve gelecekteki fiyatlar 

olacaktır (Barutça, 2000:128). Monetarist teoriye göre, 

kısa dönemde para arzı yoluyla toplam talebin artması 

                                                 
2
 Kısa dönem toplam arz eğrisi denklemi; 

)Pα(PYY e olarak ifade edilmektedir. Burada Y 

toplam çıkt ıyı, Y , doğal çıkt ı düzeyin i, P gerçekleĢen 

fiyat düzeyini, P
e
 beklenen fiyat düzeyini ve  

parametresi ise, fiyat düzeyinde beklenmeyen 

değiĢikliklere çıkt ının ne kadar güçlü tepki vereceğ ini 

gösterir. Bu denklem fiyat düzeyinin beklenen fiyat 

düzeyinden saptığı durumda, çıkt ının doğal 

düzeyinden farklı olacağın ı açıklar. Eğer gerçekleĢen 

fiyat düzeyi beklenen fiyat düzeyinden büyük ise, reel 

çıkt ı potansiyel düzeyini aĢacaktır. Aksine eğer 

gerçekleĢen fiyat düzeyi beklenen fiyat düzeyinden 

düĢük ise çıktı potansiyel düzeyin in alt ında kalacakt ır 

(Mankiw, 1994:290).  
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ġekil 1: Monetarist Konjonktür Modeli  

(A)  (B) 

ile b irlikte fiyatların yükselmesi, reel ücretleri 

düĢürdüğü için istihdam düzeyini yükseltecektir. 

Burada çalıĢanlar, kısa dönemde bir para aldanması 

yaĢayacaklardır. Uzun dönemde ise, çalıĢanlar 

aldandıklarını hissedecekler ve baĢlangıç reel ücret  

düzeyini korumaya yeterli bir nominal ücret talep  

talep edeceklerdir. Bunun sonucu olarak kısa dönem 

topla arz eğrisi sola doğru kayacaktır. Ancak, uzun 

dönemde iĢçilerin parasal ücretlerd ik azalmayı 

fiyatlardaki düĢüĢten ileri geld iğini an ladıklarında, 

yani bekleyiĢ hatalarının düzeltilmesiy le kısa dönem 

toplam arz eğrisi sağa kayacaktır. Böylelikle, reel 

GSMH, potansiyel düzeyine ve iĢsizlikte doğal 

düzeyine dönecektir (Özer ve Taban, 2006:42). 

Görüldüğü gibi, monetarist görüĢte ekonomide 

uygulanan para politikaları reel ekonomiyi kısa 

dönemde etkilerken, uzun dönemde ise etkisiz 

kalmaktadır. ġekil 1‟de parasal faktörlerin  

konjonktürel dalgalanmalar üzerindeki etkileri 

monetarist görüĢ çerçevesinde açıklanmaktadır.  

 

ġeklin A paneli iĢgücü piyasasındaki denge halini 

gösterirken, B paneli mal piyasasında denge 

durumunu göstermektedir. Ekonomi baĢlangıçta E0 

noktasında uzun dönem toplam arz eğrisi (LRAS) 

üzerinde tam istihdamda dengede olsun. Bu dengede 

bekleyiĢler eklentili kısa dönem toplam arz eğrsi 

SRAS0 ve toplam talepte AD0 dır. Ekonomi tam 

istihdamda dengede iken, paranın büyüme oranındaki 

artıĢ sonucu, toplam talepteki b ir artıĢ cari fiyat 

düzeyini yükseltirken reel ücret düzeyini düĢürecektir. 

Bu durum, ekonomin in kısa dönem dengesini E0 

noktasından C noktasına gelmesine neden olacaktır. 

Reel GSMH Q0‟dan Q1‟e fiyatlarda P0‟dan P1‟e 

yükselecektir. Fiyatların yükselmesi reel ücretleri 

düĢürdüğü için, Ģeklin (B) panelinde görüleceği gibi 

istihdam düzey i L1‟e yükselecekt ir. Bu durumda 

iĢçiler her bir fiili reel ücret düzeyinde daha fazla 

emek arz ederler, çünkü reel ücretin gerçekte 

olduğundan daha fazla o lduğuna inanmaktadırlar. 

Firmalar fiyat düzeyinin P1‟e yükselmiĢ olduğunu 

bildiklerinden reel ücret in gerçekte W1/P1 olduğunun 

farkındadırlar ve bu reel ücretten C noktasındaki L1 

kadar iĢgücünü istihdam etmek istemektedirler. ĠĢçiler 

ise beklenen fiyat düzeyin in 
e

0P ‟de olduğunu 

düĢünmektedirler. Eğer firmalar nominal ücret oranını 

W0‟dan W1‟e yükseltirlerse, iĢçiler beklenen reel 

ücretin W0/
e

0P ‟den W1/
e

0P ‟ye yükseldiğini 

düĢünecekler ve büyük bir memnuniyetle daha fazla 

çalıĢarak, emek arzların ın D noktasına 

kaydıracaklardır.  

Friedman, ekonomide konjonktürel 

dalgalanmaların fiyat düzeyin in (P) beklenen fiyat 

düzeyinden (
eP ) farklı olduğu durumda ortaya 

çıkt ığını vurgulamaktadır. Bu durumda Ģeklin (B) 

panelinde cari fiyat düzeyi (P), beklenen fiyat düzeyi (
e

0P )‟den farklı ise kısa dönem toplam arz eğrisi 

(SRAS0) boyunca üretim Q0‟dan farklı olacaktır. 

Ancak ekonomi uzun süre C noktasında 

kalmayacaktır, çünkü iĢçiler kısa sürede fiyat düzeyine 

iliĢkin beklentilerin in düĢük olduğunu anlayacakları 

bir öğrenme sürecine gireceklerd ir. ĠĢçilerin  

beklentileri fiili fiyat düzeyine yaklaĢtıkça, eski reel 

ücret düzeyine ulaĢmaların ı sağlayacak yeterli 

nominal ücret artıĢların ı talep edeceklerdir. Parasal 

ücretler arttıkça fiyat düzeyi artacak ve reel GSMH 

azalacaktır. Ekonomi C noktasından E1 noktasına, 

yani tam istihdam denge düzeyine geri dönecektir. 

Görüldüğü gibi geniĢleyici bir para polit ikası 

uygulaması reel ekonomiy i kısa dönemde etkilerken  

uzun dönemde herhangi bir etkisi bulunmamaktadır.  
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Daraltıcı yönde bir para polit ikası uygulamasında 

ise, yukarıda ifade edilenlerin tersi bir mekanizma 

ekonomide iĢleyecektir. Yine ekonomin in tam 

istihdamda dengede olduğu bir durumda, paranın  

büyüme oranındaki bir yavaĢlama, toplam talebin  

azalmasına neden olacaktır. Kısa dönemde toplam 

talebin azalmasıyla birlikte fiyatlar genel düzeyindeki 

bir azalma parasal ücretleri azaltacakt ır. Burada 

iĢçilerin fiyatlardaki düĢüĢ sonucu parasal ücretlerdeki 

bir düĢüĢü reel ücretlerde bir azalıĢ olarak 

algılamaları, iĢçileri daha az çalıĢmaya teĢvik edecek, 

iĢsizlik artacak ve reel GSMH düĢecektir. Ancak uzun 

dönemde iĢçilerin parasal ücretlerdeki azalmayı 

fiyatlardaki düĢüĢten ileri geld iğini an ladıklarında, 

yani bekleyiĢ hatalarının düzeltilmesiy le kısa dönem 

toplam arz eğrisi (SRAS) sağa kayacaktır. Fiyat 

düzeyi düĢecek, reel GSMH artmaya baĢlayacak ve 

yeni tam istihdam denge düzeyine eskisine oranla 

daha düĢük bir fiyat düzeyinde ulaĢılacaktır (Özer ve 

Taban, 2006:40-42).  

 

Monetarist Konjonktür Teorisinde İstikrar 
Politikaları: 

Monetaristler konjonktürün ana sebebini para 

arzında gördükleri gibi konjonktüre karĢı uygulanacak 

politikalarda da doğal olarak parayı ön plana 

çıkarırlar. Monetarist iktisatçılar yaptıkları ampirik 

çalıĢ malarda, geçmiĢ dönemlerde yaĢanan temel 

ikt isadi durgunlukların para arzındaki daralmalar 

sonucu meydana geldiğini, temel enflasyonist 

(geniĢleme safhası) ise parasal geniĢleme sonucu 

oluĢtuğunu tespit etmiĢlerdir. Sonuç olarak 

ekonomideki dalgalanmaların ana nedeninin Merkez 

Bankası tarafından izlenen yanlıĢ para politikasının  

olduğu görüĢünü kabul etmektedirler (Lipsey vd., 

1990:385). Bu nedenle monetaristler, ekonomide 

yanlıĢ para politika uygulamalarının çözümden çok, 

daha fazla problem yaratacağını iddia etmiĢler ve 

piyasaların kendi hallerine serbest bırakılmasının  

piyasa güçleri yard ımıyla ekonomide tam istihdamı 

sağlayacağı tezini savunmuĢlardır (Stiglitz, 1993: 

681). Bu Ģartlar altında, ekonomide tam istihdam ve 

fiyat istikrarının gerçekleĢtirilmesi konusunda 

hükümetlerin yapabilecekleri tek Ģey, ekonominin  

uzun dönemli üret im kapasitesindeki artıĢ ile aynı 

oranda olmak üzere, para arzının ortalama olarak 

yüzde 3-5 civarında sürekli olarak artırılmasıdır (Cox, 

1975: 98).  

Bu durumu Friedman (1975:77) Ģöyle ifade 

etmektedir: “Paranın miktarı ile milli gelir ve fiyatlar 

arasında yakın ve düzenli b ir iliĢki mevcuttur. 

Ġstikrarlı bir fiyat düzeyi için paranın miktarı, 

ekonomide toplam üret imindeki büyüme oranına 

paralel bir Ģekilde arttırılmalıd ır.” Friedman‟ın bu 

önerisi literatürde “%k” kuralı olarak 

adlandırılmaktadır. Bu paran ın yılda sabit bir k 

oranında artmasına izin verilmesi kuralıdır (Yamak ve 

Yamak, 1995:279).    

Friedman‟ın bu görüĢünün altında para talebi 

fonksiyonun istikrarlılığ ı vardır. Monetaristlere göre, 

para talebinin  faiz esnekliğin in düĢük olması parasal 

iĢlemlerin ekonomideki etkin liğ ini art ırmaktadır. 

Uzun dönemde ise üret im düzeyi para miktarındaki 

değiĢmelerden değil, üretim faktörlerinden (sermaye, 

emek, teknolo ji gib i) etkilenir. Buna karĢın kısa 

dönemdeki para miktarı artıĢları üret im artıĢları 

meydana getirir (Özer ve Taban, 2006:38).  

Öte yandan Friedman‟a göre para miktarı para 

otoritelerinin kontrolündedir. Hâlbuki faiz oranları 

para otoritelerinin istekleri dıĢında parasal iĢlemlerin  

geliĢimi ile bağlantılı olarak değiĢebilir. Bundan 

dolayı para politikasında ölçü olarak, etkin liğ i tam 

sağlayabilecek olan para miktarı kullanılma lıdır. 

Böylece Friedman, Keynes‟in para politikasında etkin  

rol oynayan faiz polit ikasını dıĢlamaktadır (Barutça, 

2000:142). 

Ekonomide istikrarlı bir para polit ikası 

izlenmesinin ekonomik konjonktürü daha istikrarlı b ir 

hale getireceğini savunan Monetaristler, ayrıca 

ekonomik büyümeyi sağlayabilecek politikalar olarak 

da yapısal politikaları önermektedirler. Bu polit ikalar;  

deregülasyon (üretici ve tüketicilerin davranıĢlarını 

sınırlayan, etkin rekabet ortamın ı kısıtlayan 

politikaların kaldırılması), özelleĢtirme, çalıĢ mayı 

caydırıcı vergi polit ikalarının değiĢtirilmesi ve doğal 

iĢsizlik oranını azalt ıcı politikalar olarak 

sınıflandırılmaktadır (Hardwick vd., 1991: 438-460). 

 

TÜRKĠYE EKONOMĠS ĠNDE UYGULANAN 

PARA POLĠTĠKALARININ KONJONKTÜREL 

ETKĠLERĠNĠN ANALĠZĠ 

Grafik 1, Türkiye‟de 1980-2005 döneminde reel 

GSMH‟da yaĢanan dalgalanmaları göstermektedir.   
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              Kaynak: TCMB, Elektronik Veri Dağıtım Sistemi (http://www.tcmb.gov.tr). 

 

Grafik'ten görüldüğü gibi, Türkiye‟de 1980-2005 

döneminde reel GSMH‟da istikrarsız bir geliĢme 

gözlenmektedir. Reel GSMH'da yaĢanan bu 

dalgalanmaların ne derecede parasal faktörlerden 

kaynaklandığ ını analiz etmek amacıyla; Türkiye‟de 

uygulanan para politikalarının kon jonktürel etkileri 

1980-1989, 1990-2000 ve 2001 kriz sonrası olmak 

üzere üç ayrı dönemde incelenmeye çalıĢılmaktadır.  

 

1980- 1989 Dönemi        

Dünyada refah döneminin 1950 ile 1970 y ılları 

arasında olduğu kabul edilmektedir. Bu yıllar arasında 

maliye politikası içerikli Keynesçi politikalar egemen 

olmuĢtur. Ancak, 1970‟li yıllara gelindiğ inde 

ekonomik olaylar Keynesçi modellerin öngördüğü 

gibi geliĢ memeye baĢladı. Çünkü bu yıllarda yüksek 

oranlı iĢsizlik ve enflasyonla birlikte konjonktür 

dalgalanmaların yeniden ortaya çıkması, Keynesci 

politikaların sorgulanmasına neden olmuĢtur (Rush, 

1990:14). Krizin aĢılamamasında Keynesci 

politikaların yetersiz kalması, monetarist politikaların  

tüm dünyada önemini giderek artırmıĢtır (TÜSĠAD, 

1986:5). Bu geliĢmelerin yanında Türk ekonomisinin  

1970‟li yılların sonundaki ödemeler dengesi krizi ve 

hızlı enflasyon süreci, büyük ölçüde, sürekli artan 

kamu kesimi açıkların ın parasal geniĢleme ile 

finansmanından kaynaklanmıĢtır. GeniĢlemeci para ve 

maliye polit ikalarının yanı sıra uygulanan düĢük faiz 

ve kur politikaları ekonomik dengesizlikleri daha da 

artırmıĢtır (Kesriyeli, 1997:1).     

1980‟li yıllara yüksek enflasyon, dıĢ ticaret açığı, 

düĢük milli gelir, yüksek iĢsizlik ve gelir 

dağılımındaki bozukluklarla girilmiĢtir. Bu kötü gidiĢi 

durdurmak amacıyla 24 Ocak 1980‟de yapısal uyumu 

öngören ve monetarist tedbirlerin ağırlıklı olduğu bir 

istikrar programı uygulamaya konmuĢtur. Bu  

programla, enflasyonun kontrol altına alınması, 

serbest piyasa mekanizmasına geçiĢin sağlanmas ı ve 

geleneksel ithal ikameci anlayıĢın terk edilerek 

ekonominin dıĢa açılması hedeflenmiĢtir.  

24 Ocak kararları ile Keynesçi yaklaĢım 

çerçevesinde düzenlenen faiz oranlarında güdümlü ve 

para arzında aĢırı artıĢlara dayanan para politikası, 

yerini monetarist bir anlayıĢa terk etmiĢtir. Bu  

anlamda para otoritelerin in kısa dönemde para arzını 

kontrol edebilecekleri ve ekonomik b irimlerin para 

taleplerinin reel o lduğu varsayımların ı temel alan b ir 

strateji benimsenmiĢtir. Bu amaçla monetarizmin para 

arzı ve talebiyle ilg ili iki temel hipotezi göz önünde 

tutulmuĢtur (Barutça, 2000:192-193) : 

- Para otoriteleri kısa dönemde dolaĢımdaki para 

miktarını kontrol edebilir.  

- Ekonomik birimlerin para talebi reeldir. Diğer bir 

ifadeyle, ellerinde para bulunduranlar paranın reel 

satın alma gücüyle ilgilenmektedirler.  

Kararların önemli b ir noktası da para arzı art ıĢ 

hızının azalt ılmasının nominal çapa olarak 

seçilmesidir. Sonuçta alınan Ģok tedbirlerle reel para 

stokunun hızla azalması ve yüksek enflasyon, tüketim 

harcamalarını kıs mıĢtır. Ayrıca yine monetarist 

politikalar çerçevesinde para arzın ın düĢürülmesi, 

ekonomide reel faizleri art ırıcı yönde etki yapmıĢ; bu 

durum reel anlamda yatırımlarda bir azalmaya neden 

olmuĢtur. Ancak, bu dönemde yeniden yapılanma ve 

dıĢ rekabetin etkisiyle firmalar üretimde etkinliği 

sağlamaya ve daha verimli çalıĢmaya gayret 

etmiĢlerdir. Ayrıca siyasi istikrarsızlığın giderilmesi 

ve yabancı sermaye giriĢin in özendirilmesi ile  

doğrudan dıĢ yatırımlarda önemli artıĢlara sebep 

olmuĢtur. Aynı Ģekilde döviz darboğazının aĢılması, 

makine teçhizat ithalat ını da artırarak imalat sanayinde 

kapasite kullan ım oran ını art ırmıĢtır. Dolayısıyla tüm 

bu etkiler, 1981 ve 1982‟deki üretim artıĢlarına neden 

olmuĢtur. Bu yıllarda yaĢanan üretim artıĢlarında reel 

faktörlerin parasal faktörlere göre daha etkili olduğu 

söylenebilir.    

Grafik 2, Türkiye‟de 1980-1989 dönemi büyüme 

oranları ile para arzı arasındaki iliĢkileri 

göstermektedir.  
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Grafik 1: Türkiye'de 1980-2005 Dönemi Reel GSMH'daki Dalgalanmalar 

(Yıllık Yüzde DeğiĢim)
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Not: M1= DolaĢımdaki Para + Mevduat Bankalarındaki Vadesiz Mevduat + Merkez Bankasındaki Vadesiz Mevduat, M2 = M1 + Vadeli 

Mevduatları, M2Y = M2 + Döviz Tevdiat Hesaplarını içerir. Reel para arzı değiĢkenlerinin hesaplanmasında TEFE (1987=100) değe rleri 
kullanılmıĢtır.  
Kaynak: Büyüme verileri: TCMB Veri Dağıtım Sistemi (http://www.tcmb.gov.tr); TEFE cinsinden enflasyon verileri (1987=100): DPT 
Ekonomik ve Sosyal Göstergeler  (1950-1998) (www.dpt.gov.tr); para arzı verileri: TÜĠK (1923-2004) (www.tuik.gov.tr).   

1983 yılında para ve maliye politikalarının büyük 

ölçüde gevĢetilmesine bağlı olarak enflasyon hızının  

gerileme eğilimi tersine dönmüĢtür. Büyüme hızı 1982 

seviyesini koruyamamıĢ ve yüzde 4,2‟lik b ir seviyeye 

gerilemiĢ, ödemeler dengesi cari iĢlemler açığ ı da 2,1 

milyar dolara yükselmiĢtir. Söz konusu dönemde 

yaĢanan banker krizi ve bunun etkisiyle bankalardan 

aĢırı mevduat çekiliĢleri sonucunda bazı bankaların  

daralan likiditelerini kuvvetlendirmek için rezerv  

paranın hedeflenin üstünde artırılması zorunda 

kalınmıĢtır. Rezerv paran ın geniĢlemesine diğer b ir 

neden, reel olarak artan bütçe açığının finansmanı için  

Merkez Bankası (Merkez Bankası) kaynaklarına 

baĢvurulması o lmuĢtur (Kesriyeli, 1997:4). 1983‟te 

yaĢanan durgunlukta arz ve talep unsurlarının birlikte 

etkili oldukları görülmektedir. Bu yıl içinde yaĢanan 

finansal kriz çok sayıda firmanın kapanmasına neden 

olurken, yaĢanan belirsizlik ortamı üretimde düĢüĢleri 

beraberinde getirmiĢtir. Bu y ıldaki üretimin  

azalmasında parasal faktörlerin etkileri diğer 

faktörlerden daha az olmuĢtur (Barutça, 2000: 201). 

1983 yılında parasal göstergelerden M2‟nin reel 

olarak bir önceki döneme göre, yüzde 11,4 oran ında 

azald ığı görülürken, M1‟in ise yüzde 4,5 oranında 

arttığı görülmektedir (Grafik 2).   

1984‟de ekonomide hızlı bir geniĢleme dönemi 

görülmüĢtür. Bu dönemde büyümenin kaynaklarına 

bakıldığında, 1983 yılı sonunda iĢbaĢına gelen yeni 

hükümetin kararların etkisinin bulunduğu 

görülmektedir. Bu kararlar doğrultusunda vergi 

oranların ın düĢürülmesi tüketim harcamalarını 

artırmıĢtır. Ayrıca, 1984 yılında dıĢ ticaret ve 

ödemeler sisteminin liberalleĢmesi sonucu, Merkez 

Bankası‟n ın dıĢ varlıklarının beklenenden hızlı 

artmasına bağlı olarak ithalat ve ihracatta bir önceki 

yıla göre önemli artıĢlar gözlenmiĢtir. Yine bu yılda 

makine ve teçhizat ithalatında ve doğrudan dıĢ 

yatırımlarda da önemli art ıĢlar yaĢanmıĢtır. 

Dolayısıy la bu yıldaki büyümede toplam arz ve 

toplam talebin birlikte etkili olduklarını, parasal 

faktörlerin etkilerinin de sınırlı kaldığın ı söyleyebiliriz 

(Barutça, 2000:202). Çünkü, 1984 yılında ödemeler 

dengesini iyileĢtirmek ve enflasyon hızını 

yavaĢlatmak amacıyla yürürlüğe konulan ekonomik 

program uyarınca sıkı para politikası uygulamaya 

çalıĢılmıĢ ve nominal faiz oranları önemli ölçüde 

yükselmiĢtir. M1 reel para arzı yüzde 37,4 oranında 

azalırken, M2 ise yüzde 4 oranında artmıĢtır.  

1983‟ten 1985‟e kadar ortalama yüzde 5,2‟lik b ir 

canlanmayla giren Türkiye ekonomisi, 1986‟da yüzde 

6,8, 1987‟de ise yüzde 9,8‟lik bir büyüme ile 

konjonktürün geniĢleme safhasına geçmiĢtir. Öncelikli 

arz yönlü faktörler ele alındığında, bu geniĢleme 

safhasında petrol fiyatlarındaki hatırı sayılır düĢüĢün, 

üretimi art ırıcı yöndeki katkısın ın olduğunu ifade 

edilebilir (Barutça, 2000:215-216). Ayrıca 1986‟da 

dünya ekonomisinin içinde bulunduğu durgunluktan 

çıkmasıyla 1987‟de d ıĢ talep canlanmıĢtır. 1986‟da 

ihracattaki düĢüĢe karĢılık 1987‟de büyük bir artıĢ 

gerçekleĢ miĢtir. Bu dönemde döviz ve ticaret 

sistemine getirilen liberalizasyon sonucunda ticari 

bankaların döviz iĢlemleri hacminde önemli 

geliĢ meler olmuĢ, döviz tevdiat hesaplarında (DTH) 

ve döviz cinsi kredilerde önemli art ıĢlar 

kaydedilmiĢtir. Dolayısıyla, Grafik 2‟den de 

izlenebileceği gib i özellikle M2Y‟nin bu dönemdeki 

büyüme ile iliĢkili o lduğu görülmektedir.   

1988 yılında 1987‟e göre petrol fiyatlarında 

yaklaĢık dolar bazında yüzde 52‟lik bir artıĢ olması, 

1988 yılı içinde tüm sektörleri olumsuz etkileyerek, 

maliyetleri önemli ö lçüde arttırmıĢtır. Ayrıca maliyet 

arttırıcı diğer bir etkende serbest bırakılan ve artan 

faizlerin finansman maliyetlerini arttırmasıdır.  Tüm 

bu etkenlerin  bileĢimi olarak arz yönlü üret im 

daralması gözlenmiĢtir.  1988 yılında 1987 yılına göre 

zorunlu karĢılık, reeskont ve genel disponibilite  

oranlarındaki artıĢın para arzın ı azalt ıcı yönde etkide 

bulunmuĢtur. Bu kapsamda daralan kredi hacmi, kamu 

harcamalarının kısıt lanması ve gerileyen ücretler, özel 

tüketim harcamalarını reel olarak h issedilir ö lçüde 

azalt ırken, konsolide bütçe harcamaları reel olarak 

1987 seviyesinin gerisinde kalmıĢtır. Sonuçta arz 

yönlü faktörlerin ağ ırlıklı etkisiyle büyüme hızı, b ir 

önceki yılın çok gerisinde bir değerle, yüzde 1,5‟luk 

-60

-40

-20

0

20

40

60

80

100

120

1980 1981 1982 1983 1984 1985 1986 1987 1988 1989

Grafik 2: Türkiye'de 1980-1989 Dönemi Para Arzı, Büyüme ve Enflasyondaki 
DeğiĢmeler (Yıllık Yüzde DeğiĢim)

Büyüme Oranları 
Enflasyon Oranları 
Reel Para Arzı (M1)
Reel Para Arzı (M2)
Reel Para Arzı (M2Y)

http://www.tcmb.gov.tr/
http://www.tuik.gov.tr/


KSÜ  Sosyal Bilimler Dergisi  3(1)-2006                                             KSU  Journal of Social Sciences  3(1)-2006 

 15 

artıĢla konjonktürü daralma aĢamasına sokmuĢtur. 

Dolayısıy la uygulanan para programı beklenen 

sonuçlarından biri o lan durgunluğu doğurmuĢ; ancak 

hedeflenen enflasyonu beklendiği ölçüde 

geriletememiĢtir (Barutça, 2000:226). TEFE 

bağlamında enflasyon oranları 1988 yılında bir önceki 

yıla göre yüzde 67,9 oran ında artmıĢtır.    

Grafik 2‟de 1988‟i kapsayan dönemde, para arzları 

ile  büyüme oranlarındaki düĢüĢ rahatlıkla 

görülebilmektedir. 1988 yılında ortaya çıkan arz yönlü 

faktörler, 1989 yılında olumsuz etkilerini 

sürdürmüĢtür. Bu yılda gözlenen diğer önemli bir olay  

da, mali p iyasaların bu ortamdan olumsuz olarak 

etkilenmesi sonucu döviz talebin in, dolayısıyla da 

fiyatların hızla art ıĢı ve TL‟den kaçıĢın baĢlamasıdır. 

Nitekim sıcak paranın ülkeden kaçıĢına engel olmak 

için faizlerin yükseltilmesine devam edilmesi ü retimi 

düĢürmüĢtür (Karluk, 1999:408). Fa iz o ranlarının  

yükseltilmesiy le Merkez Bankası‟n ın döviz rezervleri 

önemli ölçüde artmıĢtır. Bu artıĢların ister istemez 

para arzı artıĢlarına yol açtığı da ortadadır. Döviz 

rezervlerindeki artıĢın kısa süreli sermaye 

hareketlerinden kaynaklandığ ı, ihracata dayalı reel b ir 

döviz artıĢı söz konusu olmadığı da göz önünde 

bulundurulursa, para arzın ı artıran sebebin gerçek mal 

ve hizmet üretimi ile iliĢkilendirilemeyeceği kabul 

edilecekt ir (Barutça, 2000:228). 1989‟da Merkez 

Bankası parasındaki geniĢleme tamamıyla Merkez 

Bankası‟n ın net dıĢ varlıklarındaki art ıĢtan 

kaynaklanmıĢtır. Yani 1989 yılında gözlenen fiyat ve 

gelir hareketleri para politikası uygulamasından 

bağımsız olarak gerçekleĢmiĢtir (Pirimoğlu, 

1991:242). Örneğin, bir önceki yıla göre M1 ve M2 

reel o larak yaklaĢık yüzde 10, M2Y‟de ise %24,5‟luk 

artıĢa karĢılık, büyüme oran ının sadece %1,6 

gerçekleĢ mesi bunun açık b ir göstergesidir.  

 

 

1990- 2000 Dönemi  

1990 yılı baĢında Merkez Bankası ilk kez parasal 

programını kamuoyuna açıklayarak uygulamaya 

baĢlamıĢtır. Merkez Bankası 1990-1994 y ılları arasını 

kapsayan para programında; Merkez Bankası 

bilançosu büyüklüğü, toplam iç varlıklar, toplam dıĢ 

varlıklar ve Merkez Bankası parası üzerine hedefler 

koyarak bunları denetim altına almak istemiĢtir. 

Ancak, Merkez Bankası 1990 yılı hariç bilanço 

büyüklüklerin in artıĢını kontrol edememiĢtir. Çünkü, 

kamu açıkların ın artması ve bu açıkların  kapatılması 

için Merkez Bankası kaynaklarına baĢvurulması, bu 

kontrolü sağlayamamasının ana nedenini 

oluĢturmaktadır (Baydur ve Süslü, 2002:52-53).  

Merkez Bankası‟n ın uyguladığı para programında, 

1990 yılı hedeflerin in tutması, iç kred i hacmini 

daraltmıĢtır. Nitekim 1990 yılında tüm parasal 

büyüklüklerin büyüme hızında bir gerileme 

yaĢanmıĢtır. M1 ve M2 para arzlarında reel olara k 

yüzde 4,5 oranında bir azalma görülürken, M2Y‟deki 

azalıĢ oranı ise yüzde 0,8 olarak gerçekleĢ miĢtir. 

Grafik 3‟den görüldüğü gibi, bu dönemde para arzı ile  

büyüme arasında bir iliĢkiye rastlanmamaktadır.   

1990 y ılında yüzde 9,4 g ibi yüksek bir büyüme 

hızına ulaĢan Türkiye‟de, büyüme, temelde iç 

talepteki hızlı art ıĢtan kaynaklanmıĢtır. Kamu 

açıklarındaki hızlı yükselme, 1989‟da sermaye 

hareketlerinin serbest bırakılmasıyla artan kısa vadeli 

sermaye giriĢleri ve 1989 yılından baĢlayarak reel 

maaĢ ve ücretlerde verimliliğin üzerinde gerçekleĢen 

artıĢlar, iç talebi arttırıcı yönde oldukça önemli b ir 

etkisi o lmuĢtur (Barutça, 2000:233).  

1991 yılında ortaya çıkan Körfez Krizi, 

bekleyiĢleri tamamıyla o lumsuz yönde etkileyerek 

üretimin gerilemesine, enflasyonun hızlanmasına ve 

TL‟nin değer kaybetmesine neden olmuĢtur. Böyle bir 

ortamda Merkez Bankası, parasal program ilan etmek 

yerine, Türk lirası ve döviz piyasalarındaki istikrarı 

korumayı ve rezerv paradaki büyümeyi kontrol altına 

almaya amaç ed inmiĢtir. Hem TL, hem de döviz 

mevduatından büyük çekiliĢlerin yaĢanması, kurları ve 

faizleri yükseltirken, rezervleri azaltmıĢtır. Öte yandan 

kamu finansman açığın ın denetim alt ına alınamamıĢ 

olması da parasal büyüklüklerin kontrolünü 

güçleĢtirmiĢtir (Kesriyeli, 1997:19). Tüm bu 

olumsuzlukların kurlar üzerindeki etkisini asgariye 

indirmek amacıy la Merkez Bankası açık piyasa 

iĢlemleri (APĠ) yoluyla piyasadan para çekmiĢtir. 

Grafik 3‟ten görüldüğü gibi, 1991 y ılında APĠ 

sonucunda M1‟de reel olarak yüzde 15,6‟lık b ir 

azalma görülürken, savaĢın etkisiyle oluĢan politik 

belirsizliğin p iyasalar üzerinde yarattığ ı olumsuz etki, 

döviz kurlarını enflasyondan daha hızlı art ırmıĢ ve TL 

değer kazanmıĢtır. Bunun neticesinde, M2Y parasal 

büyüklük reel o larak yüzde 18,5 oran ında artmıĢtır. 

Sonuçta Körfez SavaĢı‟nın bit iminde Türk ekonomisi 

bu büyük dıĢsal Ģoku, yüzde 0,3‟lük bir büyüme oranı 

ile  atlatmıĢtır. 
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Not: Grafik 2‟nin d ipnotlarına bakınız.   

Kaynak: Büyüme ve para arzı verileri: TCMB Veri Dağıtım Sistemi (http://www.tcmb.gov.tr); 

TEFE cinsinden enflasyon verileri (1987=100): TÜĠK (1923-2004) (www.tuik.gov.tr).  

                               

1992 yılında kamu harcaması ve kredilendirmede 

önemli bir kaynak olan sıcak para akıĢı, bu dönemde 

de devam etmiĢtir. Sıcak parayı çekebilmek için faiz 

oranları yükseltilmiĢtir. Yüksek faizlerin ikt isadi 

faaliyet üzerindeki o lumsuz etkisin in sınırlı tutulması 

ve kamu kesimi borçlanma gereğin in karĢılanması 

için, Hazine dıĢ piyasalardan yine borçlanma yoluna 

gitmiĢtir (Barutça, 2000 236). Borçlanma 

miktarlarındaki art ıĢın etkisiyle, 1992 yılında reel para 

arzı M1‟de yüzde 6, M2‟de yüzde 1,4 ve M2Y‟de ise 

yüzde 13,5 oranında artmıĢtır. Ġç ve dıĢ borçlanmanın  

DTH‟ı etkileyerek süratle artmasının iç talepte önemli 

bir canlanma yaratması sonucu, gerek kamu gerekse 

banka kredileri aracılığıyla reel GSMH‟nın büyüme 

oranı yüzde 6,4 g ibi yüksek b ir seviyede 

gerçekleĢ miĢtir. Yine toplam talebi ve büyümeyi 

belirlemede etkili o lan reel ücret değiĢ meleri,  

gerçekleĢen büyüme rakamını desteklemiĢ ve ilg ili 

yılda net iĢçi ücretleri (kamu ve özel) yüzde 6, net 

memur maaĢları da yüzde 13 oranında artmıĢtır.   

1993 yılı yüksek kamu harcamalarının Merkez 

Bankası‟n in parasal olanakları ile karĢılandığı çarpık 

bir büyümenin gözlendiğ i bir yıl o lmuĢtur. Bu yıldaki 

büyüme oranı yüzde 8,1 olarak gerçekleĢ miĢtir. Bu  

dönemde Merkez Bankası siyasal tercihler 

doğrultusunda kamu açıklarının emisyon artıĢı ile  

karĢılanmasının piyasada istikrarsızlığa yol açmasını 

engellemek amacıy la açık piyasa iĢlemlerine 

baĢvurmuĢtur. Sonuçta bu dönemdeki parasal verilere 

bakarsak (Grafik 3) reel olarak M1‟in yüzde 4,4 

oranında arttığı gözlenirken, M2‟de ise yüzde 12,3 

oranında bir azalma görülmüĢtür. Ekonomide artan iç 

dengesizlikler 1993‟ün ikinci yarısından itibaren hızlı 

bir Ģekilde dıĢ dengesizliğe yansımıĢtır. Ġç faiz 

oranlarındaki h ızlı yükseliĢ , sıcak para akıĢını 

arttırmaya devam ettirirken, TL‟n in reel olarak değer 

kazanması ihracatı kısmıĢ, ithalatı arttırmıĢtır (Karluk, 

1999:409).   

1994 yılının ilk çeyreğinde mali p iyasalarda 

yaĢanan ve reel piyasalara yansıyan istikrarsızlık 

ekonomimizi büyük bir krizin eĢiğine getirmiĢtir. Bu  

istikrarsızlık sonucu, 5 Nisan Kararları o larak da 

anılan 5 Nisan Ekonomik Önlemler Uygulama Planı 

yürürlüğe konulmuĢtur (Doğan ve ġan lı, 1998: 26). 

Bu plan, enflasyonu hızla düĢürmeyi, TL‟ye istikrar 

kazandırmayı amaçlarken; orta vadede ekonomik ve 

sosyal kalkınmayı sosyal dengeleri de gözeten 

sürdürülebilir bir temele oturtmayı hedeflemiĢtir 

(DPT, 1994:5-7). 

Krize para arzı yönünden baktığımızda, krizin  

genel nedeninin monetarist içerikli kurala göre 

politikalardan, Keynesgil içerikli duruma göre 

politikalara dönüĢ yapılması ve bu politikanın da 

politik çıkar uğruna yönlendirilmesi olmuĢtur. Kurala 

göre politikaların izlendiğ i dönemlerde (özellikle 

1990-1992) kısmen de olsa baĢarılar elde edilmiĢtir. 

Ancak ne zamanki kuralın dıĢına çıkılıp duruma göre 

politikalar izlenmeye baĢlandıysa ekonomide birtakım 

sorunları da beraberinde getirmiĢtir (Parasız, 

1998:345). 

Bu dönemde parasal büyüklüklerde önemli 

artıĢlara karĢın, bu dönemde hızla yükselen fiyatların  

M1 ve M2 reel para stoklarında önemli düĢüĢlere 

neden olduğu Grafik 3‟den görülmektedir. Bu düĢüĢte 

fiyatların önemli bir etkisi olmuĢ, 1994 yılında TEFE 

bağlamında fiyatlar bir önceki yıla göre yüzde 149,6 

oranında artmıĢtır. Diğer taraftan, söz konusu 

dönemde kurların yükselmesiyle beraber DTH‟ı içeren  

M2Y‟de ise yüzde 3 oranında bir artıĢ görülmüĢtür. 

Dar ve geniĢ tanımlı (M1 ve M2)  reel para arzlarının  

azalması, tüket im harcamaların ı azaltmıĢ ve faiz 

oranların ın yükselmesiyle de yatırımlar olumsuz 
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etkilenmiĢtir. Bu sayılan etkiler sonucunda, üretimde 

ve neticede konjonktürde önemli gerilemeler yaĢanmıĢ 

ve büyüme oranları bir önceki yıla göre yüzde 6,1 

oranında azalmıĢtır.   

Merkez Bankası, b ilanço büyüklüklerini ve 

Merkez Bankası parasın ı çapa olarak kullanmaktan 

1996 yılında vazgeçmiĢtir. 1994 ve 1995 yıllarında 

IMF ile yapılan Stand-by anlaĢmaları gereği net iç  

varlıklar hedeflenmiĢtir (Baydur ve Süslü, 2002:53).  

Türkiye, 1995 yılında yüzde 8 oranında 

büyümüĢtür. Bu dönemdeki konjonktürdeki büyük 

sıçramada, kamu kesiminin açığ ının durdurulmasıyla 

güven ortamının sağlanmasının ve 1994‟de büyük 

oranda artıĢ gösteren döviz kurları ile faize yönelen 

kesimlerin elde ettikleri karlarla, harcamalarını 

artırmaların ın büyüme üzerinde etkileri önemlidir. 

Ayrıca, bu dönemde yaklaĢan seçimler nedeniyle para 

politikalarının gevĢetilmesi, para arzın ı art ırarak 

konjonktürdeki sıçramayı desteklemiĢtir (Barutça, 

2000: 258). Bu yılki parasal değiĢimlere bakarsak, M1 

reel o larak yüzde 3,2 oranında artarken, M2 ve 

M2Y‟de ise hissedilir bir Ģekilde reel bir artıĢ 

yaĢanmıĢtır. M2‟nin art ıĢ oranı yüzde 34,4, M2Y‟deki 

artıĢ oranı ise yüzde 37 olarak gerçekleĢ miĢtir (Grafik 

3).  

1996 ve 1997 y ıllarında Merkez Bankası ayrıntıları 

kamuya açıklanmayan para programı uygulaması 

gerçekleĢtirmiĢtir. Söz konusu yıllarda Merkez 

Bankası rezerv para artıĢın ı kontrol altında tutmaya 

çalıĢırken, art ıĢın kaynağının kompozisyonunun 

değiĢtirmeye çalıĢ mıĢ ve rezerv paradaki art ıĢı net dıĢ 

varlıklardaki artıĢla iliĢkilendirme çabası içerisinde 

olmuĢtur (Baydur ve Süslü, 2002:54).  

1996 yılı 1995 yılı gibi para arzı art ıĢlarıyla 

desteklenen hızlı b ir büyümenin etkilerinin görüldüğü 

bir yıl olmuĢtur. Grafik 3‟den görüldüğü gibi, hem dar 

tanımlı (M1), hem de geniĢ tanımlı para arzları (M2 ve 

M2Y) reel o larak büyük bir art ıĢ göstererek talep 

yönlü canlanmayı desteklemiĢ lerd ir. Bu parasal 

büyüklüklerin (M1, M2 ve M2Y) reel artıĢ oranları 

sırasıyla yüzde 49,1, yüzde 81,9 ve yüzde 71,7 

oranlarında gerçekleĢ miĢtir.    

1997 yılında Türkiye ekonomisi yüzde 8,3 

oranında bir büyüme kaydetmiĢtir. Bu dönemde reel 

para arzı M1 yüzde 14,3 oranında azalırken, faiz 

oranların ın yükselmesi nedeniyle M2‟de yüzde 2,8 

oranında bir artıĢ olmuĢtur. Söz konusu reel parasal 

göstergelerin bu dönemdeki ekonomik büyümeyi 

desteklemediğ i Grafik 3‟den anlaĢılmaktadır.  

1997 yılında Hazine ile  Merkez Bankası arasında 

yapılan protokol ile Hazinenin kısa vadeli avans 

kullanmaktan vazgeçmesi ile beraber Merkez 

Bankası‟n ın, iç varlıkları kontrol edebilme imkânı 

artmıĢtır. Ġç varlıklardaki azalma ile beraber bu 

dönemdeki para artıĢın ın kaynağını dıĢ kaynak artıĢı 

oluĢturmuĢtur (Baydur ve Süslü, 2002:54). 

Dolayısıy la, 1997 yılında dıĢ varlık artıĢına bağlı 

olarak M2Y‟de yüzde 8‟e varan b ir art ıĢ söz 

konusudur. Bu dıĢ varlık art ıĢına bağlı olarak M2Y‟de  

görülen artıĢın, özellikle sabit özellikle sabit sermaye 

yatırımların ı desteklediğ ini ve bununda büyüme 

sürecinde önemli bir ro l oynadığı görülmektedir. Yine 

bu dönemde, olumlu dünya konjonktüründe (dıĢ 

ticaret yoluyla) büyümeye bir ölçüde katkı sağladığı 

ifade edilebilir. 1997‟de ihracat, yurtdıĢı talebin  

etkisiyle yüzde 13 oran ında artmıĢtır (Barutça, 

2000:267).  

1997-2000 döneminde Merkez Bankası rezerv para 

yerine net iç varlıkları operasyonel hedef olarak 

almıĢtır. 1998 yılında üçer aylık programlar halinde 

para programı açıklanmaya baĢlanmıĢ ve sıkı para ve 

maliye politikası ile enflasyonun %50 seviyesine 

düĢürülmesi hedeflenmiĢ (Baydur ve Süslü, 2002:56) 

ve bunda da baĢarı sağlanmıĢtır.  

1998 yılında enflasyondaki düĢüĢe paralel olarak 

tüm parasal göstergelerde reel olarak bir geniĢleme 

gözlenmiĢtir. Reel olarak en az art ıĢ yüzde 10,6 ile  

M1‟de olurken, en büyük artıĢ yüzde 50,4 ile M2‟de 

gerçekleĢ miĢtir. M2Y ise yaklaĢık yüzde 38 artmıĢtır. 

1998 yılı reel para arzındaki geniĢlemelere rağmen, 

dünyada yaĢanan krizlerin (1997‟de Güneydoğu 

Asya‟da ve 1998‟de Rusya‟da) etkisiyle konjonktürün 

geriled iği bir yıl olmuĢtur. Ayrıca, hükümet tarafından 

uygulanan daraltıcı maliye politikaları da iç talebi 

zayıflatan bir diğer faktör olmuĢtur. Dolayısıyla 1998 

yılında yüzde 3,8 olarak gerçekleĢen ekonomik 

büyümede, parasal faktörlerden çok dıĢsal faktörlerin  

ve hükümet tarafından uygulanan daraltıcı maliye 

politikalarının önemli rollerinin o lduğu görülmektedir.    
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Merkez Bankası‟nin 1999‟daki para politikası, 

enflasyonu kontrol altında tutmayı ve mali piyasalarda 

istikrar sağlamayı amaçlamıĢtır. Merkez Bankası iç  

varlıkları azaltmaya ve rezerv para art ıĢını da dıĢ 

varlıklara dayandırma politikasına devam etmiĢtir 

(Baydur ve Süslü, 2002:57).  

1999 yılı, iç borç stokundaki artıĢa paralel olarak 

reel faizlerin yükseliĢinin sürdürdüğü bir yıl o lmuĢtur. 

Bu yıl iç borçlanma reel faiz oranı yüzde 32,71 

oranında gerçekleĢmiĢtir. Reel olarak artan para 

arzlarına rağmen, yüksek seyreden faiz oranları 

ekonomide talepte daralmayı beraberinde getirmiĢtir. 

Ayrıca 1999 yılında yüksek reel faizlere de bağlı 

olarak kamu  kesimi borçlanma ihtiyacındaki artıĢ, özel 

bankaların reel ekonomiye kaynak sağlamaktan 

uzaklaĢtırarak kamu açıklarını finanse etmeye 

yönelmelerine yol açmıĢtır. Devlet iç  borçlanma 

senetlerin in bankaların toplam aktifleri içindeki payı 

1990 yılında yüzde 10 iken, 1999 yılında yüzde 23‟e 

çıkmıĢtır. Aynı dönemde özel sektöre açılan kred ilerin  

toplam aktifler içindeki payı ise yüzde 36‟dan yüzde 

24‟e inmiĢtir (ĠTO, 2001:17).  Böylece bankalar 

üreticiyi ve reel ekonomiy i yeterli ölçüde 

destekleyememiĢtir. Ayrıca, yılın ikinci yarısında ard 

arda gelen depremlerle Türkiye ekonomisi büyük bir 

sarsıntı geçirmiĢ; dıĢ koĢullardaki o lumsuzlukların  

etkisiyle, yılı yüzde 6,1 oran ında GSMH daralmasıyla 

tamamlamıĢtır (TÜRMOB, 2001:3).   

1999 yılındaki para arzı ile büyümeyi 

iliĢkilendirdiğ imizde ise, Grafik 3‟den görüldüğü gibi, 

reel para arzında meydana gelen artıĢların büyümeyi 

desteklemediğ ini görmekteyiz. Reel olarak M1 yüzde 

16,1 oranında artarken, M2‟deki art ıĢ oranı yüzde 29,6 

olmuĢtur. 1999 yılında yüksek ve değiĢken enflasyon 

ile süratle artan borç stokları neticesinde TL‟ye olan  

güvenin zayıflaması, para ikamesini hızlandıran  

önemli bir faktör olmuĢtur. Bu dönemde M2Y reel 

para arzında da yüzde 34,1 o ranında yüksek bir art ıĢ 

yaĢanmıĢtır.  

Sürdürülemez duruma gelmiĢ olan borç-faiz kısır 

döngüsünü kırmak, enflasyon oranını düĢürmek ve 

istikrarlı bir ekonomik büyüme sağlamak amacıyla 

Türkiye, Aralık 1999‟da IMF ile üç yıl süreli bir 

Stand-by anlaĢması imzalamıĢtır (TÜRMOB, 2001:3). 

3 yıl süreyle uygulanacak anti-enflasyonist programın  

uygulamaya konulması ile b irlikte enflasyon 

beklentilerinin olumlu etkilenmesi faizlerde ciddi bir 

gerileme yaĢanmasına yol açmıĢtır. Faizler, 

enflasyondan daha hızlı bir Ģekilde düĢmüĢ, 1999 yılı 

ortalamasında yüzde 109,5 olan kamu iç borçlanma 

faiz oran ı 2000 y ılı ortalamasında yüzde 38,1‟e 

inmiĢtir (ITO, 2001:18). 2000 yılında mevduat 

faizlerinin yanı sıra tüketici kredi faizlerin in de 

gerilemesi, hanehalkının son yıllarda yüksek seyreden 

reel faizler nedeniyle erteledikleri tüketim talep lerini 

gerçekleĢtirme olanağı sunmuĢtur. Bu geliĢmelere 

bağlı olarak özel tüketim harcamaları yüzde 6,2 

oranında artmıĢtır. Ayrıca, faiz oran larındaki düĢüĢ ile 

birlikte reel kurun değerlenmesi, ithalatı göreceli 

olarak ucuzlamasına yol açmıĢ ve yatırım malı 

ithalatının teĢvik edici bir rol oynamıĢtır. Özel yatırım 

harcamaları bu dönemde yüzde 16 oranında bir art ıĢ 

kaydetmiĢtir (TCMB, 2000:19).  

Para arzları 2000 yılında reel olarak artmıĢtır. M1 

yüzde 29,1, M2 para arzı yüzde 10,3, M2Y para arzı 

ise yüzde 8 oranında bir artıĢ göstermiĢtir. Reel para 

arzlarında yaĢanan bu geliĢmelerin, faiz o ranlarının  

düĢürülmesi yoluyla iç talebi tetiklediğ i ve bununda 

ekonomik büyümeyi teĢvik ettiği söylenebilir.  

2000 yılın ın ikinci yarısından itibaren baĢta 

özelleĢtirme olmak üzere yapısal düzenlemelerin  

gecikmesi, bankacılık sisteminde yaĢanan sorunların 

artması ve yılsonuna yaklaĢılması nedeniyle özellikle 

yabancı yatırımcılardan gelen yoğun döviz talebi 

Kasım sonlarında mali piyasalarda bir likid ite krizine 

neden olmuĢtur. Kasım ayında yaĢanan bu likidite 

krizi faiz oran larının önemli ölçüde yükselmesine ve 

Merkez Bankası‟nin döviz rezervlerinin azalmasına 

yol açmıĢtır (ĠĢ Bankası, 2000:4).   

Bu dönemde Merkez Bankası net iç varlıklardaki 

limit i aĢarak p iyasaya likidite sağlamıĢtır. Hükümet, 

piyasalara verilen bu likidite art ıĢıyla beraber, 

IMF‟den gelen finansman destekle mali piyasalardaki 

dalgalanmalar kıs men giderilmiĢ, Merkez Bankası‟nın  

döviz rezervleri artmıĢ ve faiz oranları kriz ortamına 

göre önemli ö lçüde gerilemiĢtir.  

 

 

 

2001 Kriz Sonrası Dönem  

Türkiye‟de Kasım 2000‟deki krizin ekonomi 

üzerindeki olumsuz etkileri o rtadan kalkmadan 21 

ġubat 2001‟de devletin zirvesinde yaĢanan siyasi 

gerginlik, p iyasalarda ikinci b ir spekülatif saldırıyı 

baĢlatarak, döviz krizinin ortaya çıkmasına neden 

olmuĢtur. 21 ġubatta bankalararası para piyasasında 

gecelik faiz yüzde 6200‟e kadar çıkmıĢ ve ortalama 

yüzde 4.806 olarak gerçekleĢmiĢtir. 16 ġubatta 27,4 

milyar dolar olan Merkez Bankası döviz rezervi 23 

ġubat‟ta 22,58 milyar dolara inmiĢtir. Kasım krizinde 

dövize yönelik saldırı yabancılarla sın ırlı kalmıĢtı. 

Ancak ġubat krizinde özellikle yurt içi bankaların  

dövize yönelik taleplerinin  artması ile Merkez Bankası 

kurları dalgalanmaya bırakmak zorunda kalmıĢtır 

(Uygur, 2001:23).  

22 ġubat 2001 tarih inde kurların dalgalanmaya 

bırakılmasıyla sonuçlanan krizin ard ından makro  

ekonomik dengelerin sağlanması amacıyla IMF ile 

yeni bir Stand-by anlaĢması yapılmıĢ ve bu çerçevede 

yeni bir para programı izlenmeye baĢlanmıĢtır. 15 

Mayıs‟ta açıklanan yeni para programında kısa 

dönemde dalgalanmaya bırakılan döviz kurlarının  

enflasyonist etkisinin en aza indirilmesi, orta vadede 

ise fiyat istikrarın ın sağlanması amaçlanmıĢtır (ĠĢ 

Bankası, 2001:5). Para Programında performans 

kriterleri olarak “Net Ġç Varlıklar”, “Para Tabanı” ve 

“Net Uluslararası Rezerv” kalemleri alınmıĢtır.  
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Bu programla para tabanının çapa olarak 

kullanılması piyasada likid ite talebinin  

karĢılanamaması sorununu beraberinde getirmiĢtir. 

Performans kriterlerine göre yürütülen politikaların ve 

enflasyondaki yüzde 88‟lik artıĢın etkisiyle Grafik 

4‟den görüldüğü gibi, M1 ve M2‟de reel olarak 

sırasıyla yüzde 37,4 ve yüzde 40 oranında önemli bir 

oranda azalma görülmüĢtür. Sonuçta bu durum, kamu 

ve özel kesimin tüketim ve yatırım talebinde bir 

azalmayı beraberinde getirmiĢ ve reel GSMH yüzde 

9,4 oranında daralmıĢtır.  

 

 
Not: Grafik 2‟nin d ipnotlarına bakınız.  

Kaynak: Büyüme ve para arzı verileri: TCMB Veri Dağıtım Sistemi (http://www.tcmb.gov.tr); 

TEFE cinsinden enflasyon verileri (1987=100): TÜĠK, (www.tuik.gov.tr).   

  
2002 yılında para politikasının baĢlıca hedefi 18 

Ocak 2002 y ılında IMF‟ye verilen n iyet mektubu 

çerçevesinde yüzde 3 reel büyüme ve yüzde 35‟lik 

enflasyon hedefini sağlayacak Ģekilde uygulanması 

öngörülmüĢtür. Para politikasının uygulanması;  

parasal taban, net uluslararası rezerv ler ve net iç  

varlıklara getirilen sınırlamalar vasıtasıyla 

izlenecekt ir. Para programının baĢlıca çapası parasal 

taban olup, para tabanının 2002 yılı süresince yüzde 

40 büyümesi hedeflenmiĢtir. Para programı 

çerçevesinde belirlenen bu hedeflere 2002 yılında 

ulaĢılmıĢtır (TCMB, 2002:77).  

2002 yılında dar ve geniĢ tanımlı para arzlar ı (M1, 

M2) nominal olarak yüzde 39 ve yüzde 31 oran ında 

artıĢ göstermiĢtir. Bu dönemde dolaĢımdaki paranın  

yüzde 50 oranında artmıĢ olması M1 para arzındaki 

artıĢı belirleyen önemli bir faktördür. M2 para arzının  

alt kalemin i oluĢturan vadeli mevduatlardaki nominal 

artıĢ ise yüzde 31 oran ında gerçekleĢ miĢtir (TCMB, 

2002:17). Bu dönemde, TEFE bağlamında enflasyon 

oranların ın yüzde 31,5 oranında art ıĢ göstermesi 

dolayısıyla, M1 reel para arzındaki art ıĢ oranı yüzde 

7,7 olu rken, M2 ve M2Y ise reel o larak yüzde 0,5 ve 

yüzde 6,1 oran larında azalma göstermiĢtir.  

2001 yılında olduğu gibi 2002 yılında da kredi 

hacminin reel olarak daralması, tüketim ve yatırım 

harcama artıĢların ın ekonomik büyüme üzerindeki 

olumlu etkilerini sınırlandırmıĢtır. Özel tüket im 

harcamaları b ir önceki yıla göre yüzde 2 oran ında 

artarken, sabit sermaye yatırımlarında ise yüzde 7,2 

oranında bir azalıĢ olmuĢtur. Dolayısıyla, 2002 yılında 

yüzde 7,9 olarak gerçekleĢen büyüme oranının  

gerçekleĢ mesinde, en büyük katkı ihracat ve stok 

birikimlerinden gelmiĢtir. Mal ve hizmet ihracat ı bir 

önceki yıla göre yüzde 11 oranında artarken, 

stoklardaki artıĢ ise yüzde 7 oranında gerçekleĢmiĢtir 

(TCMB, 2003:21). Ayrıca, 2002 yılında ekonominin  

büyüme sürecine girmesinde uygulanan ekonomik 

politikalara güvenini artması ve iç talep canlanmasına 

iliĢkin iy imser beklentilerinde önemli ro lleri olmuĢtur.   

2001 yılı ġubat ayında yaĢanan krizin ardından 

yürürlüğe konulan ve 2002 y ılı baĢında 2002-2004 

dönemini kapsayacak Ģekilde revize edilen “Güçlü  

Ekonomiye GeçiĢ Programı” ile para ve kur 

politikasına yeni bir çerçeve çizilmiĢtir. Buna göre, 

gelecek dönem enflasyonuna odaklanan ve “örtük 

enflasyon hedeflemesi” olarak n itelendirilen bir 

politika izlenmeye baĢlanmıĢtır. Bu politika uyarınca, 

Merkez Bankası dalgalı kur rejimi alt ında bir yandan 

kısa vadeli faiz oran larını enflasyonla mücadelede 

temel politika aracı olarak kullanırken, diğer yandan 

IMF ile yürütülen program çerçevesinde, parasal 

performans kriterleri ile gösterge niteliğindeki 

hedefleri gözetmiĢtir. Bu çerçevede, 2003 yılı için  

belirlenen tüm kriter ve hedeflere ulaĢılmıĢtır (TCMB, 

2003:75). 

2003 yılında enflasyonun bir önceki yıla önemli 

bir düĢüĢ trendine girmesi reel anlamda dar ve geniĢ 

tanımlı para arzlarında, (M1 ve M2), önemli art ıĢlara 

neden olmuĢtur. Grafik 4‟den görüldüğü gibi, bu 

dönemde M1‟de yüzde 32,2 ve M2‟de ise yüzde 20,5 

oranında bir artıĢ olmuĢtur. 2003 yılında Türk 
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Grafik 4: Türkiye'de 2001-2005 Dönemi Para Arzı, Büyüme ve 

Enflasyondaki DeğiĢmeler (Yıllık Yüzde DeğiĢim)
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lirası‟nın ABD doları karĢısında değer kazanmasıyla 

birlikte döviz tevdiat hesaplarında bir azalma 

olmuĢtur. Bu dönemde, döviz tevdiat hesaplarını 

içeren M2Y‟de ise yüzde 0,2 oranında bir azalıĢın  

olduğu görülmektedir.  

DıĢ ve iç siyasi belirsizliklerin azalması ve 

uygulanan sıkı para ve maliye politikaları sonucunda 

finansal piyasalarda istikrarın sağlanması, 2003 y ılı 

programında öngörülen ekonomik büyüme h ızına 

ulaĢılmasına elveriĢli b ir zemin hazırlamıĢtır  (TCMB, 

2003:17). 2003 yılında finansal piyasalarda istikrarın  

sağlanmasıyla birlikte faiz o ranlarındaki gerileme, 

özel tüket im harcamalarını yüzde 6,6 oranında, özel 

yatırım harcamaların ı ise yüzde 20,3 oran ında 

artırmıĢtır. A lt kalemler itibariyle incelendiğ inde 

tüketim malları içerisinde dayanıklı tüketim malları 

yüzde 24 oranında, özel yatırım harcamaları içerisinde 

makine-teçhizat yatırımları ise, yaklaĢık yüzde 46 

oranında artmıĢtır (TCMB, 2004:22). Sonuç olarak, 

2003 yılında enflasyon düĢüĢüne paralel o larak reel 

para arzında görülen artıĢların faiz oran larını azaltarak 

iç talebi tetikleyici bir unsur yarattığını ve bununda 

ekonomik büyümeye önemli bir katkısının olduğu 

görülmektedir.  

  Merkez Bankası, 2002 ve 2003 yıllarında olduğu 

gibi, Hükümet ile ortak belirlenen enflasyon hedefine 

ulaĢmak üzere, 2004 y ılında da “örtük enflasyon 

hedeflemesi” politikasına devam etmiĢtir. Bu amaçla, 

kısa vadeli faiz oranları politika aracı olarak 

seçilmiĢtir (TCMB, 2004:16).  2003 ve 2004 

yıllarında ekonomik programın makroekonomik 

hedeflere ulaĢ ma konusundaki baĢarısı 2004 y ılı 

baĢında ekonomik birimlerin bekleyiĢlerini o lumlu  

etkilemiĢtir. Ayrıca, ekonomideki belirsizliklerin  

önemli ölçüde ortadan kalkması sonucunda, 

enflasyondaki düĢüĢ sürecine bağlı olarak faiz oranları 

da gerilemiĢtir. Tüm bu olumlu beklentiler 

çerçevesinde, kredi imkânlarının geniĢlemesi, 

özellikle ertelenmiĢ tüketim ve yatırım harcamaları 

için uygun bir ortam yaratmıĢtır. Bu dönemde Grafik 

4‟te görüldüğü gibi, tüm parasal göstergelerde (M1, 

M2 ve M2Y) pozit if b ir reel artıĢın sağlandığı 

görülmektedir Özellikle M2‟de yüzde 15‟e varan reel 

artıĢa bağlı olarak kredi imkânlarının geniĢlemesi özel 

tüketim ve yatırım harcamalarını artırıcı bir faktör 

olmuĢtur. 2004 yılında verimlilik artıĢları ile birlikte 

birim ücretlerde yaĢanan düĢük seviye ihracat 

performansını art ırırken, ekonomik büyüme sürecine 

iç talep koĢullarının güçlenerek önemli katkı sağladığı 

görülmektedir (TCMB, 2004:20). 

2002-2004 döneminde örtük enflasyon 

hedeflemesi uygulayan Merkez Bankası, 2006 yılında 

enflasyon hedeflemesi rejimine geçileceğini ve 2005 

yılının da bir geçiĢ dönemi olacağın ı duyurularında 

önceden ilân etmiĢtir. Bu bağlamda, 2005 yılında 

dalgalı döviz kuru rejimi alt ında örtük enflasyon 

hedeflemesi uygulaması devam etmiĢtir. Bu rejim 

çerçevesinde kısa vadeli faizler para politikası aracı 

olarak kullanılırken; IMF ile yürütülen program 

uyarınca Net Uluslararası Rezervler (NUR) için taban, 

Para Tabanı ve Net Ġç Varlıklar (NĠV) için de tavan 

olarak belirlenen performans kriteri ve gösterge 

niteliğ indeki hedefler gözetilmiĢtir. Söz konusu 

hedeflerin hepsine ulaĢılmıĢtır (TCMB, 2005:13).  

Ülkemizde 2001-2004 döneminde devamlı b ir 

düĢüĢ kaydeden enflasyon ortamında istikrarlı b ir 

büyüme süreci yakalanmıĢtır. 2004 y ılında özel 

tüketim ve yatırım harcamaları nedeniyle yüzde 9,8 

büyüyen GSMH, 2005 yılında yüzde 7,6 büyümüĢtür.  

2005 yılı hem kamu hem de özel sektörün tüketim 

ve yatırım harcamalarının artıĢ gösterdiği bir yıl 

olmuĢtur. Özel tüket im harcamaları b ir önceki yıla 

göre reel olarak yüzde 8,8 artmıĢtır. Kamu tüketim 

harcamalarındaki yıllık reel artıĢ ise yüzde 2.4 

olmuĢtur. 2004 y ılında reel o larak yüzde 4,7‟lik azalıĢ 

gösteren kamu sektörünün yatırım harcamaları, 2005 

yılında yüzde 25,9, 2004 yılında yüzde 45,5‟lik reel 

artıĢ gösteren özel sektör yatırım harcamaları ise 

yüzde 23,6 oranında reel artıĢ göstermiĢtir. Daha 

önceki yıllarda büyümeye negatif yönde etki eden 

inĢaat sektörünün 2004 yılında baĢlayan olumlu  

katkısı, 2005 yılında artarak devam etmiĢtir (TCMB, 

2006:20-21). 

2005 yılında TEFE bağlamında enflasyon 

oranların ın yüzde 16,2‟den yüzde 3,7‟ye düĢmesi, reel 

olarak parasal göstergeleri bir önceki y ıla göre önemli 

miktarda artırmıĢtır. Bu dönemde Grafik 4‟den 

görüldüğü gibi, M1, M2 ve M2Y‟nin reel olarak 

sırasıyla yüzde 42,6, yüzde 37,7 ve yüzde 20,8 

oranında arttığı görülmektedir. 2005 yılında yüksek 

oranda gerçekleĢen reel para arzı artıĢları, ekonominin  

kredi hacmini önemli ölçüde geniĢletmiĢtir. 

GeniĢleyen kredi arzı ile birlikte yaĢanan faiz 

oranlarındaki düĢüĢ, hanehalkının tüket im 

harcamalarının büyük bir kıs mının tüketici kredileri 

ile finanse edilmesine yol açmıĢtır. Ayrıca, yurtiçi faiz 

oranlarındaki düĢüĢler firmaların yurt içi kredi 

maliyetlerini azaltmıĢ ve bu durum yatırım 

harcamalarının artmasında da önemli bir faktör 

olmuĢtur (TCMB, 2006:13-20). Dolay ısıyla, 2003-

2004 döneminde olduğu gibi, 2005 yılında da 

fiyatlarda yaĢanan istikrarla b irlikte görülen reel para 

arzı artıĢları, ekonomik büyümeyi destekleyici önemli 

bir faktör o lmuĢtur.  

 

SONUÇ VE ÖNERĠLER  

Bu çalıĢmada, 1980‟li yıllardan günümüze 

Türkiye‟deki konjonktürel dalgalanmaların ortaya 

çıkmasında parasal faktörlerin önemli bir rolünün olup 

olmadığı, 1980-1989, 1990-2000 ve 2001 kriz sonrası 

dönem olmak üzere üç dönemde incelenmektedir. 

Tüm dönemlere iliĢkin genel sonuçlar, Türkiye‟de 

uygulanan para politikalarının bazı dönemlerde 

konjonktürel etkilere sahip olduğunu göstermesine 

karĢın, bazı dönemlerde de para dıĢı pek çok faktörün 

konjonktür üzerinde etkilerin in olduğunu göstermiĢtir. 

Türkiye‟de 1980‟li ve 1990‟lı yılların baĢlarında, 

ekonomide istikrarı sağlamaya yönelik monetarist 
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içerikli kurala göre para politikası uygulama çabaları 

görülmesine karĢın zaman zaman bu politikaların terk 

edilerek Keynesgil anlamda duruma göre politikaların  

izlendiğ i dönemlere de rastlanılmıĢtır. Duruma göre 

politikaların izlendiği y ıllarda, para arzı artıĢlarının  

gerek popülist gerekse kamunun ihtiyaçları 

doğrultusunda artırılması, Türkiye‟deki enflasyonist 

sürecin oluĢmasına önemli bir katkı yapmıĢtır. 

Enflasyonun ise, hem ekonomide bir belirsizliği 

doğurması hem de faiz oran larını yükseltmesi 

bağlamında, özellikle ekonomik büyüme üzerinde 

olumsuz etkiler doğurmuĢtur (1980‟li ve 1990‟lı 

yıllarda enflasyon ve büyüme arasındaki iliĢkiler için  

bkz. Grafik 2 ve Grafik 3).   

Türkiye, ġubat 2001 krizinden sonra istikrarlı ve 

hızlı büyüyen bir geliĢ me trendine girmiĢtir. Bunda, 

IMF istikrar programı çerçevesinde uygulanan 

monetarist içerikli para po lit ikalarının önemli rolleri 

bulunmaktadır. Bu  polit ikalar çerçevesinde para arzına 

belirli kurallar çerçevesinde bir sınırlama getirilmesi, 

fiyatlarda istikrarı beraberinde getirmiĢtir. Fiyat 

istikrarıy la beraber o rtaya çıkan para arzındaki artıĢlar, 

faiz oranların ı düĢürerek, toplam talebin artmasında 

önemli bir faktör olmuĢtur. Dolayısıyla 2001 y ılı 

sonrasında uyguladığı politikalarla, bugün ekonomik 

istikrarı yakalamıĢ görünümünde olan Türkiye‟nin, 

istikrarın ı devam ettirebilmesi ve Avrupa Birliği ile  

bütünleĢebilmesinin yegâne koĢulu, hiç Ģüphesiz 

ekonomik istikrar hedefine kitlenmiĢ, popülizm 

içermeyen ve kuralları önceden belirlenmiĢ polit ikaları 

izlemekle mümkün olab ileceğin i söyleyebiliriz.  
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Smuggling, Immigration and Free Trade 

 
Ġlkay YILMAZ  

Yrd. Doç. Dr., Mersin Üniversitesi, Ġ.Ġ.B.F., Ġktisat Bölümü, Mersin  

 
ABSTRACT: Smuggling is incorporated into the two-country, two-good, two-factor dynamic model of 

migrat ion and free trade developed in Yilmaz (2005). It is shown that smuggling has two different effects on the 

time of free trade between the two countries. On the one hand it brings relative prices closer in the two countries, 

which tends to slow down migrat ion and make the time of free trade later. On the other hand it decreases the 

utility level of the median voter in the capital abundant country, which decreases the necessary migration level 

for free trade and tends to make the time of free trade earlier. The net effect of these two opposing forces 
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determines whether the model with s muggling makes free trade earlier or later compared to the basic model 

without smuggling in Yilmaz (2005).  

Key Words: Free trade agreements, International trade, Median-voter, Migration, Smuggling  

 
Kaçakçılık, Göç ve Serbest Ticaret  

 

ÖZET: Bu çalıĢmada Yılmaz (2005)‟de geliĢtirilen iki ü lkeli, iki faktörlü ve iki mallı göç ve serbest ticaret 

dinamik modeline kaçakçılık boyutu eklenmiĢtir. Mal kaçakçılığın ın iki ülke arasında serbest ticaret 

anlaĢmasının gerçekleĢ me zamanı üzerinde birbiriy le çeliĢen iki farklı etkisinin olduğu gösterilmiĢtir. Kaçakçılık 

bir yandan iki ülke arasındaki göreli fiyatları birbirlerine yakın laĢtırmakta ve bu sayede göç hızını yavaĢlatarak 

serbest ticaret anlaĢmasının daha geç bir zamanda gerçekleĢtirilmesi yönünde etkide bulunmaktadır. Öte yandan 

sermaye yoğun ülkedeki medyan-seçmenin fayda düzeyin i azaltarak serbest ticaret anlaĢmasının gerçekleĢmesi 

için gerekli o lan göç düzeyini azaltmakta ve bu nedenle serbest ticaret anlaĢmasının daha erken bir zamanda 

gerçekleĢtirilmesi yönünde diğer bir etkide bulunmaktadır. Modelimizde serbest ticaretin Yılmaz (2005)‟deki 

temel modele göre daha erken ya da daha geç gerçekleĢeceğini bu iki etkinin net sonucu belirlemektedir.  

Anahtar Kelimeler: Göç, Kaçakçılık, Medyan-seçmen, Serbest ticaret anlaĢmaları, Uluslararası ticaret 

 

 

INTRODUCTION  

In this article smuggling is incorporated into the 

two-country, two-good, two-factor dynamic model of 

migrat ion and free trade model developed in Yilmaz 

(2005). In this model each country satisfies the 

standard Heckscher-Ohlin assumptions. Decisions are 

made by majority ru le, which means that the chosen 

policy is the one most preferred by the median voter. 

The model basically shows that the movement of the 

poor migrants from the labor-abundant country to the 

capital-abundant country gradually increases the 

public support for a free trade agreement between 

these two countries in the capital-abundant country. 

The continuous flow of migrants from the labor-

abundant country to the capital-abundant country 

decreases over time because of the decrease in the real 

wage difference caused by the past migrat ion. The 

more migrants there are in the capital-abundant 

country the further the capital-labor falls down, while 

the capital-labor rat io in the labor-abundant country 

goes up. The decrease in the capital-labor ratio  

decreases the utility of the median voter in the capital-

abundant country, provided that the median voter‟s 

capital-labor endowment ratio is less than the 

country‟s. In some cases this decrease in utility might 

be big enough to compel him to prefer a free trade 

agreement with the labor-abundant country, which 

will give him a utility level no less than what he 

enjoys in his country under autarky.  

Incorporating smuggling into this framework 

results in two opposing effects on the time of free 

trade. On the one hand it brings relative prices closer 

in the two countries, which tends to slow down 

migrat ion and tends to make the time of free trade 

later. On the other hand it decreases the utility level of 

the median voter in the capital abundant country, 

which decreases the necessary migration level for free 

trade and tends to make the time of free trade earlier. 

The net effect of these two opposing forces determines 

whether the model with smuggling makes free trade 

earlier or later compared to the earlier model without 

smuggling. 

The plan of the paper is as follows. In the second 

section we will look at the smuggling literature and 

discuss how smuggling is modeled in earlier papers. 

In the third section we will briefly present the model 

developed in Yilmaz (2005) and in the fourth section 

smuggling will be incorporated to this model. In the 

fifth section we will present two extreme cases of this 

new dynamic model of s muggling, migration and free 

trade. Finally in the last section conclusions will be 

stated. 

 
LITERATURE REVIEW 

In the area of smuggling Bhagwati and Hansen 

(1973) is regarded as the seminal paper, since it  

represents the first general equilibrium analysis of 

smuggling. By using a version of Heckscher-Ohlin-

Samuelson model, they implicit ly assume that 

smuggling, unlike legal trade with zero transport 

costs, has special real resource costs. These costs are 

incurred in the form of the two tradables which enter 

the utility functions. The analyses are done by using 

smuggling transformation (or offer) curve. They state 

that this curve must be less favorable than the terms of 

trade, which imply s muggling costs. Thus the country 

faces two terms of trade one in legal trade and the 

other in smuggling. Furthermore they also implicitly  

assume that smuggling is riskless. By examining the 

welfare effects of smuggling under perfect 

competition and monopoly in a two-good model they 

find that smuggling would necessarily reduce welfare 

in a small open economy only when smuggling 

coexisted with legal trade. The reason for this result is 

that when both smuggling and legal trade exist, the 

domestic price is tariff inclusive world price, which  

indicates loss of tariff revenue, but no improvement in 

terms of trade. Also Bhagwati and Hansen assume 

that, in the monopolistic smuggling case, the smuggler 

is a nonresident so that profits which he earns are not 

part of the country‟s welfare. In the case of 
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competitive s muggling the identit ies of the smugglers 

do not matter, since then profits are zero.  

On the other hand, Kemp (1976) shows that if 

smuggling and legal trade have equal transport costs, 

then for the welfare of the country, whether smuggling 

occurs or not is not important, because fines and 

confiscations completely replace any reduction in the 

tariff revenue.  

In his alternative model to Bhagwati and Hansen 

model, Sheikh (1974) assumes that smuggling 

requires real resources, in the form of a transportation 

commodity, T, which is assumed to be produced with 

a constant returns to scale technology. Thus he has a 

three-good (exportable, importable and T) and two-

factor (capital and labor) model. To s muggle one unit 

of the importable good, one unit of T is needed. Legal 

trade, on the other hand, has no transportation costs. 

All goods are produced under perfect competition and 

constant returns to scale. In this model, smugglers can 

smuggle any quantity at constant unit risk costs. Risk 

costs are confiscation of smuggled goods and fines in 

the case of detection. Thus, smuggling requires costs 

in two forms, T and confiscations and fines. However, 

smuggling is also an increasing cost industry because 

of diseconomies, i.e. a smuggler‟s risk costs increase 

if other smugglers increase their smuggling level. 

Sheikh, himself, acknowledges that such an increasing 

cost assumption is necessary for the solution of the 

model.  Sheikh‟s model, unlike Bhagwat i-Hansen 

model, implies that the presence of smuggling, in 

requiring the use of a non tradable good using labor 

and capital, affects the domestic transformat ion curve 

among the two tradable goods entering the utility 

function. Therefore smuggling can affect the domestic 

production of the two tradable goods even if the tariff-

inclusive domestic price of the importable good is 

unaffected by smuggling. Also, smuggling and legal 

trade can co-exist in Sheikh‟s model and improve 

welfare, while Bhagwati-Hansen model indicates 

welfare loss when smuggling coexists with legal trade.  

Pitt (1981) provides a model in  which legal trade, 

smuggling and price disparity (the difference between 

the actual domestic price and the tariff inclusive world  

price of and import good) exist simultaneously. In his 

model, illegal trade is carried on by the same firms  

that engage in legal trade trough legal entry points 

rather than illegal entry points as in Bhagwati and 

Hansen.  Pitt's smuggling function, which is strictly 

concave and twice differentiable, continuous linear 

homogeneous function,  g(l,s), relates a typical firm‟s 

smuggling to the level of its legal trade (l) and to the 

quantity (s) of input in terms of the good being traded. 

Given this smuggling function firms are able to 

smuggle goods without making tariff payments and to 

sell them in the domestic market at a p rice below the 

tariff inclusive world price. Smuggling costs could be 

interpreted either as real transportation costs or as 

fines and confiscations. The welfare effect of 

smuggling is ambiguous in the former case and 

positive in the latter.  

Martin and Panagariya (1984) explicitly model 

smuggling as an illegal act for which the 

consequences are unknown ex ante by the trader. 

Firms engaging in smuggling take the risk of being 

caught and punished. Therefore their behavior 

depends on the vigor with which the authorities 

enforce the law. The probability of detection is 

increasing in the rat io of s muggled to legal imports. 

They also specify real resource costs attached to 

smuggling like special packing costs or payments to 

foreign firms for under-invoicing. They analyze the 

real costs of smuggling as a choice variable of the 

firm. Transport costs are, on the other hand, zero. 

They show that, as in Pitt (1981), s muggling, legal 

trade and price disparity may coexist. Actually at 

equilibrium there are no profits or rents and all firms  

have the same ratio of smuggled to legal imports. 

Increased enforcement of laws against smuggling 

raises real per unit costs of smuggling and the 

domestic price of importables but lowers  both the 

absolute quantity and the share of illegal imports in 

total imports. They find that the net effect of 

smuggling on welfare is ambiguous. 

Norton (1988) develops a model to explain  

smuggling of Common Agricultural Po licy (CAP) 

goods between neighboring EEC (now EU) countries. 

He particularly thinks about the area between the 

Republic of Ireland and Northern Ireland (UK). 

Norton considers a trader located within the EEC but 

outside the national border at a certain distance from 
Home. Home is the country into which goods are 

smuggled. Trader has to decide whether to keep his 

initial stock of goods to himself or to export them. If 

he decides to export, then he must decide whether to 

sell his goods legally, or to smuggle or both. Norton 

assumes that smuggling requires domestic resources, 

which would otherwise be used for production. In his 

model he assumes that “smuggling of agricu ltural 

goods is an increasing cost industry – not because of 

external diseconomies which cause upward shifts in 

the cost structures of firms as the industry expands, as 

in some earlier models, but owing to increasing 

transport costs as the distance-margin for s muggling, 

i.e. the distance between the original place of the 

smuggled good and the border, is extended”. 

Therefore s muggled goods originate within a certain  

distance from the border between the countries. The 

greater distance the smuggled goods are carried, the 

higher per unit smuggling costs. Also, a fraction of 

smuggled goods is detected and confiscated at the 

border. Confiscations and fines represent the risk cost 

of smuggling. The possibility of detection is 

decreasing in the quantity of goods legally exported 

by the trader and it is increasing in the quantity of 

goods allocated to smuggling by the trader. The model 

predicts that an increase in the tariff rate, reflect ing 

price differentials between contiguous countries, will 
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induce increased contraband from existing smugglers. 

Also it will enlarge the area in which smuggled goods 

originate. Norton‟s model allows smugglers, generally  

those close to the frontier, to earn large economic 

rents. This is due to the assumptions that the locations 

of smugglers (traders) are exogenous and there is no 

price disparity within the home country because of 

intervention agency transactions. 

Thursby, Jensen and Thursby (1991) examine how 

market structure and enforcement affect smuggling 

and welfare in a model where s muggling is 

camouflaged by legal sales. They model an import 

sector composed of firms in a Cournot industry. In this 

industry both legal traders and firms that smuggle 

through camouflaging can survive if firms differ in  

their excess cost of smuggling and have some market  

power. The probability of successful smuggling of a 

firm depends on two things: the level of enforcement 

mechanis m and the fraction of s muggled goods to the 

total amount the firm imports. There is also an 

additional cost of smuggling that firms incur 

regardless of whether the smuggling is successful or 

not. This cost could be a real cost like packaging and 

or a bribe to customs officials.  Increasing the number 

of firms in the industry increases the total volume of 

imports and it pulls the price down to the level which  

would prevail under pure competition. The 

conclusions of the paper are (i) that the price disparity 

that occurs in models where smuggled trade is 

camouflaged is directly related to the degree of 

competition in the import ing industry; (ii) the welfare 

effect of smuggling is also directly related to the 

degree of competition in the importing industry, since 

this price disparity is welfare improving; and (iii) an  

increase in enforcement may reduce welfare even 

when enforcement is costless, since the quantity 

imported by a camouflager exceeds that of a legal 

trader. 

Lovely and Nelson (1995), unlike previous authors 

who used some versions of Heckscher-Ohlin-

Samuelson model, use a Ricardo-Viner type economy 

to analyze smuggling. They consider a small open 

economy in which two goods (an exportable and an 

importable) are produced from intersectorally mobile 

labor and sector-specific capital. In their model the 

possibility of detection of a firms‟ s muggling activ ity 

by the government depends positively on the ratio of 

smuggled goods to legal imports and negatively on the 

quantity of smuggling services purchased by the 

importing firm per s muggled unit. They conclude that 

smuggling need not reduce domestic welfare of a 

tariff-ridden economy, even when smuggling uses 

domestic resources that would otherwise be used for 

production. Smuggling decreases welfare if the value 

of productive activity displaced by smuggling exceeds 

the benefit of the lower domestic price resulting from 

smuggling.  

Larue and Lapan (2002) extend Bhagwati‟s (1965, 

1969) analyses about the nonequivalence between 

tariffs and quotas when domestic production is 

monopolized and the terms of trade are exogenous, by 

allowing smuggling. The average cost in the 

smuggling industry is increasing in the total level of 

smuggling, but the average cost at the individual 

smuggler‟s level is constant, which implies that as 

total illegal imports increase, individual smugglers 

must incur additional costs to avoid detection by the 

government. The free entry and zero -profit conditions 

determine the total level of smuggling. Laure and 

Lapan show that the dominance of tariff over quota is 

not robust: When the price differential between 

domestic and world products falls below a certain  

level, smuggling is irrelevant and the tariff remains a 

better instrument than the quota. However, at lower 

levels of legal imports (higher tariffs), the quota is 

better than the tariff. Also smuggling is welfare-

improving (decreasing) when legal imports are 

constrained by a quota (tariff).  

As it is seen above, most of the smuggling 

literature try to explain welfare effects of smuggling to 

the country into which goods  are smuggled. From the 

earlier literature, there is no clear answer to the effect 

of smuggling on welfare. In most papers the effect on 

welfare is ambiguous. Incorporating smuggling into 

the model which was developed in Yilmaz (2005) will 

allow us to see its effect on migration and free trade. 

The effect of smuggling on migration and free trade, 

to our knowledge, has never been analyzed before.  

As it will be seen in the fourth section, our model 

assumes an increasing detection rate, i.e. the higher 

the volume of smuggling is, the higher the proportion 

of the detected smuggled goods is. In the literature this 

increasing rate of detection is explained by two 

approaches. One approach follows Bhagwati and 

Hansen (1973), which is lately extended by Laure and 

Lapan (2002), where s muggling is conducted through 

illegal entry points: There are real resource costs of 

smuggling and there are a large number of smugglers. 

The average cost at the industry level is increasing but 

the average cost at the individual smuggler‟s level is 

constant. This congestion effect implies that, as total 

illegal imports increase, individual smugglers must 

incur additional costs to avoid detection by the 

enforcement authorities. Although this approach does 

not model detection explicitly, it implicit ly assumes 

that given a constant resource allocation of smuggling 

firms for avoiding detection of smuggling activity, 

detection rate increases in the total level o f smuggling.  

The other approach is by Martin and Panagariya 

(1984): They assume that firms engage in both legal 

and illegal trade. So, s muggling is conducted through 

legal entry points. The detection rate depends on two 

things, the ratio of legal to smuggled imports and real 

costs of smuggling. Real costs of smuggling may  be in  

the form of payments to foreign firms for under-

invoicing or of special packing costs necessary for 

concealing the smuggled goods or of bribes paid to 

customs officials. The firms chooses a parameter β  
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and for each unit of smuggled good it purchases 1/β 

more of the same good, i.e. (1-β)/β units “melt away” 

for each unit of s muggled good. With this 

interpretation, detection rate increases in β. Other than 

this β, the detection rate also depends on the ratio of 

smuggled to legal imports. The interpretation of this 

assumption is simple. If the firm imports 100 tons of a 

good and declares 99 tons, it will probably succeed 

smuggling the 1 ton of illegal imports. But if the firm 

declares 1 ton and tries to smuggle 99 tons, then it will 

probably be detected. It is also implicitly assumed that 

the number of firms in the industry is constant and all 

firms are identical, which implies that as the ratio of 

total illegal imports to legal imports increase so does 

the detection rate. In the paper it is explained how this 

model can be modified  to handle Bhagwat i-Hansen 

type of illegal trade through illegal entry points. When 

smuggling is carried on through illegal entry points, 

then the detection rate will depend on the absolute 

quantity of illegal imports and legal imports will be 

equalized to zero.  

 

THE MODEL  

Since our model direct ly follows Yilmaz (2005) 

and keeps its framework with all assumptions and 

notation, we will re -set up this model in this section 

and state its main results without proof.  

The world consists of two countries: relatively  

labor-abundant country (M) and relat ively capital-

abundant country (A). Both countries satisfy the 

standard Heckscher-Ohlin assumptions: labor and 

capital are used to produce two goods, a labor-

intensive good X and a capital-intensive good Y.  

Constant-returns technologies are used in the 

production of both goods, and there is no joint 

production. These technologies are identical across the 

two countries. Consumer preferences for X and Y are 

homothetic and also identical across countries. All 

markets are competitive. People spend their full 

income on the two goods. Labor intensive good X is 

the numeraire, pM is the price of Y in terms of X in the 

labor-abundant country and pA is the price of Y in 

terms of X in the capital-abundant country. Under 

autarky, pM exceeds pA, because the labor-abundant 

country produces more X relat ive to Y. As a result, the 

Stopler-Samuelson theorem implies that the real wage 

in the capital-abundant country exceeds the real wage 

in the labor-abundant country. 

Tariffs are either zero or p rohibitive, so without 

free trade, init ially both countries are in autarky. If the 

two countries establish a free t rade area, the resulting 

relative world price will be between autarky prices, pM 

and pA, and A will export Y and import X . 

Individuals in each country possess one unit of 

labor, but different capital endowments. Therefore 

they have different opinions about the desirability of 

free trade. As explained in Yilmaz (2005), we can 

determine whether the majority of voters in A want 

free trade with M by looking at the utility function for 

the median voter in A. Particularly we are interested in 

the case where A turns down free trade agreement in 

the absence of migrat ion. This situation is illustrated 

in Figure 1 which shows the utility function for the 

median voter in A .  

In Figure 1, the symbols kU, 
median

Ak , κA and kA,0 

represent the overall capital-labor ratio in M and A  

together, the capital-labor ratio of the median voter in  

A, the capital-labor rat io at which the median voter in  

A is indifferent between free-trade and autarky and the 

capital-labor ratio in A at the beginning respectively. 

As it is seen in Figure 1, when we have kU < 
m edian

Ak < 

κA < kA,0  at the beginning, the median voter‟s utility in 

A is greater than the utility he would get living under 

the integrated economy. Therefore the median voter 

opposes a free trade agreement with country M. 

Since the median voter in A rejects the free trade 

agreement with M, both countries are in autarky. 

However some workers find it possible and desirable 

to migrate from M to A, since real wages are higher in 

A than in M. For simplicity we assume that all 

migrants are endowed with only one unit of labor, but 

no capital. Furthermore we use the psychic cost 

concept of Sjaastad (1962) and assume that the cost of 

migrat ion is increasing in the amount of migration that 

occurs in any given time period: C=C(G(t)), 

dC/dG>0, where G(t) is the total number of migrants 

entering A at time t, where t ime is a continuous 

variable.  

Migration occurs over time. As we explained 

above, the median voter in A prefers autarky over free 

trade at the beginning, t=0. For a low enough value of 

C(0), some positive number of workers moves from M  

to A, with G(t) is at such a value that the cost of 

moving, C(G(t)), equals the present value of their 

expected benefits from migrat ion. As t rises 

continuously above zero, voting for a free-trade 

agreement occurs in each instant of time.   If and when 

the majority of the population in A votes for free trade, 

the agreement is immediately established, equalizing 

product and factor prices  between the two countries. 

The median voter‟s preferences determine the result of 
any referendum. 
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To decide whether to migrate, workers look at the 

present value of their future effective utility 

differences between the two countries. At any positive 

level of migration, workers are indifferent about 

migrat ing, as described by the following condition: 

 

t
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where C(G(t)) is psychic cost of migrat ion, ρ is the 

discount rate and V(.) is the indirect utility function, 

kA,s and kM,s are the capital-labor ratios in A and M at 

time s respectively. The indirect utility function, V(.), 

gives us the maximum utility achievable at given 

capital-labor ratio of the country in which the 

individual lives. An increase in the capital-labor ratio  

of the country increases the wage rate and decreases 

the price of Y in the country. Therefore migrating from 

A to M clearly increases the utility of the migrant 

workers, who have no capital. The symbol φ 

represents the time when the median voter in A 

decides to form a free trade agreement with M. In the 

absence of such an agreement, φ could be interpreted 

as infinity. We assume that as soon as the median 

voter in A decides to form a free t rade area with M, 

free trade equalizes good prices and good prices 

equalize factor prices and the reason for migrat ion 

disappears. Hence there is no wage difference between 

the two countries after time φ.  

In this model, for free trade to be chosen by the 

majority of voters in A eventually, a certain level of 

migrat ion must occur to pull the capital labor ratio  in  

A from kA,0 down to κA. Let KA and LA,0 be the constant 

capital endowment of A and the total number of 

workers at the beginning respectfully. Then the total 

level of migration necessary for free trade must be 

T=(KA/κA)-LA,0, since κA =KA/(LA,0+T) by definition. 

This level of migration can occur only if C(0) is low 

enough. The following expression satisfies 

this condition:  
 

)]()([
)0( MA VV

C  (E.2) 

where κM is the capital-labor ratio in M when 

migrat ion ends. 

 

 
 
Since under free t rade good prices and factor 

prices will be equalized across the two countries, all 

migrat ion occurs before the establishment of free 

trade. Also, if the lowest cost of migration, C(0), is 

greater than 0, then there must be a period of no 

migrat ion before free trade. When free trade is in very 

near future, there will not be enough time with a 

positive real wage difference to cover the cost of 

migrat ion of the last worker, that is (E.1) will not be 

satisfied and C(G(t)) will be greater than the right 

hand side of (E.1).  

As shown in Figure 2, at the beginning migrat ion 

rate is at its maximum value. Migrat ion continues by 

declining. The closer we are to the free trade t ime 

(t=φ), the lower the wage rate in A will be. Migrat ion 

ends at t=τ when the capital-labor ratio in A falls 

down to κA, at which the median voter in A is 

indifferent between free-trade and autarky. As 

explained above, we use the symbol κM to denote the 

capital-labor ratio in M when migration ends. After 

t=τ, we need time period (τ,φ), for the last migrant to 

collect the benefits of migration. Finally at t=φ, the 

median voter in A votes for a free trade agreement 

with M. 

 EXTENS ION WITH S MUGGLING  

 To incorporate smuggling into the model, we 

assume that there are no transportation costs, i.e. any 

amount of goods can be transported between the labor 

abundant country (M) and the capital abundant 

country (A) free of charge. The government of M does 

not do anything to prevent illegal movement of goods. 

G(t) 

Figure 2: Migration rate as a function of time  

t=τ t=φ 
t 

t=0 

median

Ak  

utility  

0,Ak  A
 

Figure 1: Utility of the median voter in A when 
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As it is assumed in Yilmaz (2005), majority of voters 

in M already wants a free trade agreement with A, so 

the government of M is unwilling to stop any kind of 

trade. Nevertheless the majority of voters in A is 

against the free trade agreement and therefore the 

government of A is completely against any kind of 

trade between M and A. The government of A can  

detect a portion of smuggled goods. It is assumed, as 

in the most papers in the smuggling literature, this 

portion, q, is strictly increasing in the amount of 

smuggled labor intensive goods, SX:  

 

q=q(SX)  (E.3) 

This function is a strictly increasing, non-negative 

function (it takes values in (0,1) for positive SX). For 

simplicity, as in Norton (1988), we assume that all 

detected smuggled goods are confiscated and 

subsequently destroyed. In the literature there are also 

papers which assume the distribution of confiscated 

goods to the public in the same manner as tariff 

revenue. If such an assumption is adopted instead of 

the destruction of confiscated goods, then the analysis 

virtually no different from legal trade replacing tariff 

revenue with confiscated goods. The assumption of 

the disappearance (destruction) of confiscated goods is 

also suitable for the alternative “melting away” 

interpretation as in Martin and Panagariya (1984).  

We also assume that there are a large number of 

competitive smugglers. Entry to the smuggling 

industry is free. A typical smuggling activity occurs as 

follows: one unit of labor intensive good (X) bought in 

M is smuggled into A and exchanged for 1/pA unit of 

the capital intensive good (Y). This capital intensive 

good is then taken back to M and sold at the unit price 

pM. With the detection rate q(SX), the revenue is 

(pM/pA)[1-q(SX)]. By the zero profit condition, this is 

equal to cost of one. Therefore we can write the 

following expression: 
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This equality determines the total level of 

smuggling between the two countries. Smuggling 

makes the capital intensive good cheaper in M and 

more expensive in A . Therefore the more smuggling 

occurs, the lower the left hand side in (E.4) becomes 

and the higher the right hand side in (E.4) becomes. 

This indicates that there is an equilib rium level of 

smuggling which satisfies equation (E.4).  

Now we can look at the derivatives of prices in 

both countries and the total equilib rium level of 

smuggling with respect to the capital-labor ratio in the 

labor-abundant country, kM, and the capital-labor ratio  

in the capital-abundant country, kA.  

 

pM=pM(kM,kA); dpM/dkM<0, dpM/dkA>0 (E.5a) 

 

pA=pA(kM,kA); dpA/dkM>0, dpA/dkA<0 (E.5b) 

 

SX=SX(kM,kA); dSX/dkM<0, dSX/dkA>0 (E.5c) 

 

The reasoning behind these derivatives is simple. 

As capital-labor rat ios come closer to each other (as 

kM increases and kA decreases) the prices of the 

capital-intensive good in these two countries come 

closer to each other and this, naturally, makes 

smuggling less profitable. 

To see the effect of smuggling on migration within  

the framework of the dynamic model developed in 

Yilmaz (2005), we need to figure out how smuggling 

affects median voter‟s utility level in A and the 
migrat ion process between the two countries. The case 

we are interested in is that the median voter in A has a 

lower capital-labor ratio than the overall capital-labor 

ratio in A and that he prefers autarky to free trade, i.e. 

his utility from autarky at the country‟s capital-labor 

ratio is higher than the utility he would get under free 

trade. Smuggling reduces the welfare of the median  

voter in A by increasing the relative price of the 

capital intensive good, pA. 

Figure 3 illustrates how smuggling reduces the 

utility level of the median voter. Note that smuggling 

reduces the median voter‟s utility level in A when 

capital-labor ratio in A is far greater than the median 

voter‟s. At these capital-labor ratios, median voter 

gains from living in a relatively capital-abundant 

country. Smuggling reduces the median voter‟s utility 

by making the relative prices more like what they 

would be in a less capital-abundant country. By 

providing smuggled labor intensive goods to A, 

smuggling decreases the relative demand for labor and 

it increases the relative demand for capital in A . This, 

naturally, increases the relative price of capital and 

decreases the relative price of labor. On the other hand 

smuggling increases median voter‟s utility level when 

he lives in an economy in which the capital-labor ratio  

is less than his own. That is why his utility level 

increases because of smuggling when the capital labor 

ratio of the economy in which he lives is between kU 

and 
median

Ak . It is also important to note that in the 

graph as we move from kU to further right along the 

horizontal line, the level of smuggling is increasing, 

since price differences are becoming more attractive 

for smugglers. At kU we have no smuggling and that‟s 

why both utility graphs overlap at this level. At the 

beginning, when the capital-labor ratio in A  is kA,0, 

median voter‟s utility is UA without smuggling. 

Smuggling reduces the median voter‟s utility by 

lowering the relative price of the labor intensive good, 

i.e. increasing (1/pA). With smuggling median voter 

gets the utility UAS. The case without smuggling 

requires the reduction of capital-labor ratio from kA,0 

to 
A

for free trade. With smuggling a smaller 

reduction from kA,0 to 
S

A is needed. 
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As it could be seen from Figure 3, two opposing 

effects of the smuggling process play roles here. On  

the one hand less migration is needed for free trade 

agreement. The case without smuggling requires a 

migrat ion level which will take the capital-labor ratio  

from kA,0 to 
A

, which indicates (KA/κA)-LA,0 amount 

of migration, where KA is the capital endowment in A  

and LA,0 is the labor endowment in A before any 

migrat ion or smuggling occurs. But, the case with 

smuggling requires a migration level which will take 

the capital-labor ratio only from kA,0 to 
S

A
, which  

indicates (KA/
S

A )-LA,0 amount of  migration. On the 

other hand because of Stolper-Samuelson effect, a 

lower relative price of the labor intensive good will 

lead to a decrease in real wages in A, which will make 

migrat ion from M to A less attractive.  The former 

effect tends to make the time of free trade sooner, the 

latter effect – later.  

The negative effect through the change in prices 

can be seen from the following equality. As it is 

explained in Yilmaz (2005), when a worker decides to 

migrate from M  to A, at the equilibrium he is 

indifferent between staying in M and moving to A, i.e. 

the present value of his expected future wage 

differences (between what he would get in M and A) is 

zero : 
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The effect of smuggling on these variables is as 

follows: for a given capital-labor rat io, now we have 

lower w(kA,s) and pM, and higher w(kM,s) and pA. If the 

same amount of migrat ion, (KA/κA)-LA,0, were required 

for free trade, then we would certainly have free trade 

at a later t ime than the case without smuggling. But 

we now require less migration, (KA/
S

A
)-LA,0, for free 

trade. 

 

TWO EXTREME CAS ES  

Although the effect of smuggling on the time of 

free trade is ambiguous in general, we can identify  

two extreme situations: One with immediate free 

trade, and one with a time of free trade later than the 

case without smuggling. 

Let us now see the first extreme case with 

immediate free trade. We have just seen that 

smuggling reduces the welfare of the median voter in  

A at the beginning (t=0). It is easy to see from 

equation (E.4) that the lower the q(SX) is, the higher 

the equilibrium level o f SX is. For a sufficiently low 

q(SX), we can get an SX sufficiently high so that the 

median voter‟s utility falls below what he would get 

under free trade, as illustrated in Figure 4. In such a 

situation median voter chooses free trade right away. 
Hence, smuggling alone might cause free trade 

without any involvement of migrat ion.  

 

 

Figure 4 shows the situation where smuggling 

immediately causes economic integration. Without 

smuggling median voter‟s utility is UA at the 

beginning (t=0). With smuggling he gets utility below 

UU. Therefore he chooses free trade immediately at 

the beginning.  

Formally we can easily find how low the detection 

rate must be in order to allow free trade to occur 

immediately. Let ŠX be the level of smuggling which  

would make the median voter indifferent between free 

trade and autarky with smuggling at the beginning 

(t=0) when the capital-labor ratio is kA,0. If q(ŠX) is 

such that 
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utility  
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without 

smuggling 

with 
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Figure 4: Utility of the median voter when 

smuggling immediately causes economic 

integration 
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Figure 3: Smuggling reduces the utility level of the 

median voter  
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where pM,0 and pA,0 are the prices of the capital 

intensive good in terms of the labor intensive good in 

M and A respectively at the beginning when t=0, then 

the median voter in A  is indifferent between autarky 

with smuggling and free trade. Therefore any 

detection rate function such that 
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leads to free trade immediately without any 

requirement for migration.  

The second extreme case occurs when the 

detection rate is high enough so that smuggling stops 

before median voter becomes indifferent between 

autarky and free trade, as illustrated in Figure 5. 

Therefore in such a situation, to pull the capital-labor 

ratio from kA,0 to κA, we need exactly the same number 

of immigrants as in the case without smuggling. Since 

smuggling makes relative prices for migration less 

appealing for possible immigrants, compared to the 

case without smuggling, we will certainly need more 

time fo r free trade.  

On the Figure 5, we see the median voter‟s utility 

for the extreme case when it takes longer to have free 

trade with smuggling than without smuggling. When 

the capital-labor rat io in A is less than z, smuggling is 

not profitable. For cap ital-labor ratios greater than z, 

price differences between the two countries are 

sufficient to allow smuggling. Both with and without 

smuggling we need to reduce capital-labor ratio from 

kA,0 to κA for free trade. Since the case with smuggling 

has less attractive relative prices for migration, it  

requires more time for free trade.  

Formally, for the second extreme case we need 

detection rate to be high enough for even “zero” 

number of smuggled goods such that 
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where πM and πA are the prices of the capital intensive 

good in M and A respectively, when the capital-labor 

ratio in A is κA. For any detection rate function q(SX) 

which satisfies inequality (E.9) we will have a longer 

wait ing time for free trade compared to the case 

without smuggling. If, on the other hand, q(0) is 

extremely high so that 
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then we would have no smuggling at all even  

at the beginning (t=0). 

 

 

CONCLUS ION 

In this chapter, we have incorporated smuggling 

into the two-good, two-factor, dynamic model of 

migrat ion and economic integration developed in 

Yilmaz (2005). We have seen that introducing 

smuggling into the model has an ambiguous effect on 

the time of economic integration depending on the 

parameters of the model, especially the rate of 

detection. With high detection rates the model tends to 

lengthen the waiting time between the beginning and 

free trade. With low detection rates the model tends to 

shorten it. If we interpret a longer (shorter) wait ing 

time as a loss (gain) of welfare, then we can say that 

smuggling‟s effect on welfare of both countries is 

ambiguous. In the literature rev iew we have seen that 

most of the papers in the smuggling literature imply  

that the effect of smuggling on welfare is ambiguous. 

Here we have the same conclusion.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

REFERENCES  

Bhagwati, J.N. (1965), On the Equivalence of Tariffs 

and Quotas, in R. E. Baldwin et al. (eds), Trade 

Growth and the Balance of Payments: Essays in 

Honor of Gottfried Haberler, Chicago: Rand-
McNally, pp. 53-67. 

Uk  0,Ak  

utility  

median

Ak  

UA 

UU 

without 

smuggling 
 

with 

smuggling 

Figure 5: Utility of the median voter when it takes 

longer to have free trade with smuggling than 

without smuggling 

κA    z 



KSÜ  Sosyal Bilimler Dergisi  3(1)-2006                                             KSU  Journal of Social Sciences  3(1)-2006 

 32 

_______, (1969), On the Equivalence of Tariffs ad 

Quotas,” in J. N. Bhagwati (ed),  Trade, Tariffs, 

and Growth, Cambridge, MA: MIT Press, pp. 
248-65. 

Bhagwati, J. and Hansen B. (1973), A theoretical 

analysis of smuggling, Quarterly Journal of 
Economics 87, pp. 172-187. 

Kemp, M. C. (1976), Smuggling and Optimal 

Commercial Policy, Journal of Public Economics 

5, pp. 381-384. 

Larue, B. and Lapan, H. E. (2002), Smuggling and 

Bhagwati‟s Nonequivalence Between Tariffs and 

Quotas, Review of International Economics  

10(4), pp. 729-748. 

Lovely, M. E. and Nelson, D. (1995), Smuggling and 

welfare in a Ricardo-Viner economy, Journal of  
Economic Studies 22, pp. 26-45. 

Martin, L. and Panagariya, A. (1984), Smuggling, 

Trade and Price Disparity: A Crime-Theoretic 

Approach, Journal of International  Economics  
17, pp. 201-217. 

Norton, D. A. G. (1988), On the Economic Theory of 

Smuggling, Economica, New Series, Vol. 55, No. 
217, pp. 107-118. 

Pitt, M. M. (1981), Smuggling and Price Disparity,  

Journal of International  Economics  11, pp. 447-

58. 

Sheikh, M. A. (1974), Smuggling, Production and 

Welfare, Journal of International Economics  4, 
pp. 355-64. 

Sjaastad, L. A. (1962), “The Costs and Returns of 

Human Migrat ion”, Journal of Political  

Economy 70, pp. 80-93. 

Thursby, M., Jensen R., Thursby J. (1991), Smuggling 

Camouflaging, and Market Structure, The 

Quarterly Journal of Economics , Vol. 106, No. 

3, pp. 789-814. 

Yilmaz, I. (2005), A Dynamic Model of Immigrat ion 

and Free Trade, Kahraman-maraĢ Sütçü Ġmam 

Üniversitesi Sosyal Bilimler Dergisi, Vol. 2, No. 

1, pp. 7-15 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



KSÜ  Sosyal Bilimler Dergisi  3(1)-2006                                             KSU  Journal of Social Sciences  3(1)-2006 

 33 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



KSÜ  Sosyal Bilimler Dergisi  3(1)-2006                                             KSU  Journal of Social Sciences  3(1)-2006 

 34 

 

 

 

 

 

Çağlayancerit Ġlçesi’nden (KahramanmaraĢ)  

Batı Avrupa Ülkelerine Yasa DıĢı Göçler  
 

Mehmet GÜRBÜZ 

Yrd.Doç.Dr. KahramanmaraĢ Sütçü Ġmam Üniversitesi, FEF, Coğrafya Bölümü, KahramanmaraĢ  

 

ÖZET: Ġnsanların yerleĢ mek ya da belirli b ir süre çalıĢmak amacıyla, gönüllü veya zorlama sonucu 

bulunduğu ülkeden baĢka bir ülkeye gitmesine “yurt dıĢı göç”, bu göçlerin devlet kontrolü dıĢında ve yasal 

iĢlemler  gerçekleĢtirmeden yapılması olay ına ise “yasa dıĢı göç” adı verilmektedir.  

Çağlayancerit Ġçesi‟nden Batı Avrupa ülkelerine yurt dıĢı göçler 1968 yılında yasal olarak baĢlamıĢtır. Ancak 

1974 yılında bu ülkelerin iĢçi alımlarını durdurmaları ve uygulanan sıkı göçmen iĢçi polit ikaları nedeniyle yasal 

yollardan gitmek zorlaĢınca, insanlar yasa dıĢı yolları kullanarak bu ülkelere gitmeye baĢlamıĢtır.  

Çağlayancerit Ġlçesi‟nden Batı Avrupa ülkelerine yasa dıĢı yolları kullanarak yaklaĢık 10000 kiĢinin göç  

ettiği tahmin edilmektedir. Bu göçlerin en büyük nedeni, insanların ekonomik gelirlerinin ve hayat 

standartlarının çok düĢük olması, bir sosyal güvencesinin bulunmaması ve gelecekle ilg ili kaygılar taĢıma larıdır. 

Aynı zamanda ülkemizde ve yörede yaĢanan ekonomik istikrar da yasa dıĢı göçleri etkilemektedir.  

Anahtar Kelimeler: Yurt d ıĢı göç,  yasa dıĢı göç, göç nedenleri,  sosyo-ekonomik faktörler. 

 

An Examination of Illegal Immigration from Çağlayancerit (KahramanmaraĢ) to Western Countries  

ABSRACT: Movement of persons or communities from one country to another country for settling or 

staying temporarly due to economic, politic and social reasons is called immigrat ion.  Illegal immigration is also 

regarded which involves migrat ion of people and communities from one country to another without proper 

documentation.   

Migration movement began individually in 1968s from study area to West Europe. In 1974 western 

countries have come stage to limite immigrat ion from Turkey, but at the same year they accepted family  

reunification law which has changed Turkish migrat ion structure. European countries‟ strict migration policy  

forced people to enter countries via illegal documents.  

Consequently, from 1970s to present day, several people (10000) have migrated from Çağlayancerit to the 

western countries trough illegal ways. Poor economic conditions were determined  as the main reason of the 

migrat ion. The other factors, such as poor social and cultural conditions, have significant effet on illegal 

migrat ion. The study has also shown that many immigrants do not have social security from the government. 

Because of all these reasons, several people have chosen to migrate to western countries via mainly illegal 

documents to have proper life standards.  

Key Words: immigration, illegal immigrat ion, the reasons of immigrat ion, socio-economic characterists 

 

GĠRĠġ  

Ġnsanların yerleĢ mek ya da belirli bir süre 

çalıĢ mak amacıyla, gönüllü veya zorlama sonucu 

bulunduğu ülkeden baĢka bir ülkeye gitmesine “yurt 

dıĢı göç” adı verilmektedir. Yurt dıĢı göçler ülkeler 

arasındaki fiziki, beĢeri, ekonomik ve siyasal 

farklılıklardan kaynaklanmaktadır. Bu faktörler güçlü  

itme ve çekme dürtüsünü ortaya çıkarmakta ve 

insanlar yoksul ülkelerden, yaĢam standartlarının  

yüksek olduğu zengin ülkelere göç etmektedir. DüĢük 

çalıĢ ma ücreti, yoksulluk ve beslenme bozukluğunun 

bulunduğu yerlerdeki nüfusu, diğer yerlerin  

zenginlikleri bir mıknatıs gibi çekmektedir.  

Yurt dıĢı göçler en bariz olarak II. Dünya 

SavaĢı‟ndan sonra dünyanın geri kalmıĢ çeĢitli 

ülkelerinden Batı Avrupa devletlerine doğru 

yaĢanmıĢtır. II. Dünya SavaĢı‟nda adeta yıkılan Batı 

Avrupa ülkeleri savaĢ sonrasında hızlı b ir kalkınma 

sürecine girmiĢ ve büyük oranda insan gücüne ihtiyaç 

duymuĢlardır. Bu ülkeler iĢgücü eksikliklerin i iĢsizlik 

oranının yüksek ve ücretlerin düĢük olduğu az 

geliĢ miĢ ülkelerden karĢılama yoluna gitmiĢlerdir. 

Batı Avrupa devletlerinin bu istihdam polit ikasından 

Türkiye‟de yararlanmak istemiĢ ve ilk iĢ  gücü göçü 

1958 yılında yaĢanır iken (Mutluer, 2003:35), ilk 

antlaĢma 1961 tarih inde Almanya ile yapılmıĢtır 

(Goldberg ve Mourinho, 1996:4). Almanya ile yapılan  

bu antlaĢmayı Avusturya, Belçika, Hollanda, Fransa 

ve Ġsveç ile yapılan antlaĢmalar izlemiĢtir.  

Bu iĢçi antlaĢmaları sonucunda ülkemizden çok 

sayıda insan Batı Avrupa ülkelerine iĢçi olarak 

gitmiĢtir. Fakat, 1973 yılında Batı Avrupa ülkelerinde 

ortaya çıkan  ekonomik kriz nedeniyle Türkiye‟den 

iĢçi alımı  durdurulmuĢtur. Ancak, 1974 yılında 

Avrupa Birliğ i üyesi olmayan ülke vatandaĢı iĢçileri 

için yürürlüğe giren “Aile BirleĢtirme Yasası‟nın” 
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uygulamaya girmesiyle Türk iĢçilerin in ailelerini 

kendi bulundukları ülkelere götürme imkânı doğmuĢ 

ve bu olay Batı Avrupa ülkelerine yasal göçün baĢlıca 

nedeni durumuna gelmiĢtir (Gürbüz ve diğ. 2003). 

Bununla birlikte, Aile BirleĢtirme Yasası bir çok 

kısıt lamaları da içerisinde barındırdığ ı için Batı 

Avrupa ülkelerinde bulunan iĢçilerin bir kısmı anne, 

baba, çocuk ve diğer akrabaların ı yanlarına almakta 

zorluklarla karĢılaĢ mıĢlardır. Bat ı Avrupa ülkelerinin  

uyguladığı zorlaĢtırıcı ve kısıtlayıcı vize tedbirleri 

nedeniyle iĢçi yakınları ve diğer insanlar bu ülkelere 

gitmek için yasal yolların yanında yasal olmayan 

yolları da denemeye baĢlamıĢlard ır. Bunun sonucunda 

Türkiye‟den Batı Avrupa ülkelerine “yasa dıĢı göçler” 

baĢlamıĢtır. Günümüzde Türkiye kaynaklı uluslar 

arası göç sayısal olarak azalsa da, farklı bir boyut ve 

nitelik kazanarak devam etmektedir (Mutluer, 2003:2).  

Genel anlamda yasa dıĢı göç, bir kimsenin bir 

ülkeye izinsiz olarak girmesi veya o ülkedeki kalıĢ 

süresini ihlâl etmesidir (Select Committee on the 

European Union, 2002:11). Avrupa Birliğ i üyesi 

olmayan ülkelerden Avrupa Birliğ i ülkelerine olan 

yasa dıĢı göçler genelde sahte evrak ku llanmak, sınırı 

izinsiz o larak geçmek ve bu ülkelerdeki yasal kalıĢ 

sürelerini ihlâl etmek Ģeklinde olmaktadır (Reyneri, 

2001:24). Türkiye‟den Batı Avrupa ülkelerine yasa 

dıĢı göçlerin yaĢandığı yerlerden birisi de 

KahramanmaraĢ‟ın Çağlayancerit Ġlçesi‟dir (ġekil 1). 

KahramanmaraĢ Emniyet Müdürlüğü Pasaport Daire 

BaĢkanlığı‟ndan alınan bilgilere göre, Çağlayancerit  

Ġlçesi‟nden 14003 kiĢi yurt dıĢına çıkmak için  

pasaport almıĢtır (Çizelge 1). Bunun yanında yaklaĢık 

10000 kiĢinin yasa dıĢı yollardan yurt dıĢına çıkıĢ 

yaptığı tahmin edilmektedir. 

 

   ġekil.1: Çağ layancerit Ġlçesi‟n in Lokasyon Haritası 

 

Amaç ve Yöntem  

Bu araĢtırmanın amacı, Çağlayancerit Ġlçesi‟nden 

Batı Avrupa ülkelerine olan yasa dıĢı göçleri analiz 

ederek, yasa dıĢı göçlerin nedenlerini ve göç edenlerin 

sosyo ekonomik özelliklerin i tespit etmektir.  

Çağlayancerit Ġlçesi‟nden Batı Avrupa ülkelerine 

olan yasa dıĢı göçler konusunda her hangi bir veri 

bulunmadığı için anket yöntemi uygulanmıĢtır. 

Çağlayancerit Ġlçesi‟nden yurt dıĢına yasa dıĢı 

yollardan giden 200 kiĢi‟ye 27 sorudan oluĢan anket 

yapılmıĢtır. Yasa dıĢı göçlerin yoğun olduğu çalıĢma 

alanında yapılan anket sayısı az olmakta birlikte, 

denek bulmakta sıkıntı çekildiğ i için anket sayısı 

sınırlı olmuĢtur.   Buna rağmen, 200 anket resmi 

istatistiğin hemen hemen hiç olmadığı yasa dıĢı göçler 

konusunda bize önemli b ir veri temini sağlamıĢtır. Bu  

anketlerin yanı sıra, yöredeki kurum, kuru luĢ, 

güvenlikten sorumlu Emniyet Müdürlüğü, Jandarma 

yetkilileri ve yurt dıĢına gidenlerin akrabalarıyla 

mülakat lar yapılmıĢtır. Anket ve mülakat yoluyla elde 

edilen veriler g rafiklere dönüĢtürülmüĢ ve analiz 

edilmiĢtir. 

 

Çizelge 1. Çağlayancerit Ġlçesi‟de Pasoport Alanların 

       Say ısı (2002) 

YerleĢme Nüfus 
Pasaport 

Alanların Sayısı 

Çağlayancerit  12642 3018 

Bozlar Beldesi 1896 974 

Boylu  451 - 

Bölükdamlar  46 324 

Düzbağ Beldesi 9414 8318 

EmiruĢağı  82 26 

Soğukpınar  817 125 

Kale 711 93 

Küçükcerit 1784 748 

Küçüküngüt 906 247 

Oruçpınarı 706 59 

ZeynepuĢağı 124 71 

Toplam 29579 14003 

 Kaynak: KahramanmaraĢ Emniyet Müdürlüğü   

  

 Çağlayancerit Ġlçesi’nin Sosyo-Ek onomik 

Özellikleri 

Ülkemizden yurt dıĢına iĢçi göçünün baĢladığı 

1960 yılında Çağlayancerit Ġlçesi‟n in nufusu 12383 

kiĢid ir. Ġlçenin nüfusu bu tarihten itibaren 1975 yılına 

kadar devamlı artarak 20639‟a yükselmiĢtir. 1960-

1965 döneminde %o13.97 o lan yıllık artıĢ hızı 1970 

de %o48.18 ve 1975 de %o41.46  olmuĢtur. 1975-

1980 ise döneminde nüfus 3867 kiĢi a zalmıĢ ve yıllık 

artıĢ hızı %o-40.64‟e düĢmüĢtür (ġekil 2). Bu  

dönemde nüfusun azalmasında yurt dıĢına göç 

edenlerin de etkisi olmuĢtur. Özellikle 1980 öncesinde 

yaĢanan sosyo-ekonomik sorunlar yöreden yurt dıĢına 

göç edenlerin sayısını önemli miktarda artırmıĢtır. 
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Örneğin bu dönemde en fazla Düzbağ‟ın nüfusu 

azalmıĢtır ki, bu belde çalıĢma alanında yurt dıĢına en 

fazla göçün olduğu yerleĢmedir. Cağlayancerit  

Ġlçesi‟n in 1980-1985 ve 1985-1990 döneminde yıllık 

nüfus artıĢ hızı tekrar yükselmiĢ, 1990-2000 

döneminde ise tekrar büyük bir düĢüĢ göstererek 

%o9.48 olmuĢtur. Buradan da anlaĢıldığ ı gibi, Türkiye 

genelinde ve bölgesel ölçekte sosyo-ekonomik durum 

Batı Avrupa ülkelerine gerçekleĢen yasa dıĢı göçlerde 

büyük bir etkiye sahiptir. Özellikle sosyo-ekonomik 

Ģartların iyileĢtiği dönemlerde yasa dıĢı göçler 

azalmıĢ, bozulduğu dönemlerde artmıĢtır.  

                

 
              ġekil 2. Çağlayancerit Ġlçesi‟nde Nüfusun GeliĢimi (1960-2000) 

 

Cağlayancerit Ġlçesi 642 km
2 

alana sahip olup, bu 

alanın ancak %13‟ünde (3384 ha) tarım 

yapılabilmektedir (Furkan, Uslu ve Mungan, 

2003:42,50).  Buna karĢın nüfusun %86.9‟u tarım 

sektöründe  çalıĢmakta ve kiĢi baĢına 12 dekar tarım 

alanı düĢmektedir (Dincer ve Özaslan, 2004:189). 

Aynı zamanda tarım sektöründe çalıĢanların büyük 

bölümü sosyal güvenlik kapsamın ın dıĢında yer 

almaktadır. Ġlçedeki bazı veriler kırsal ölçekte 

değerlendirild iğinde daha kötü koĢullar ortaya 

çıkmaktadır. 1997 Köy Envanteri verilerine göre; 

toplam arazi miktarı 579423 dekar olup, bunun ancak 

%4.4‟ü (25641 dekarı) ekilen tarla arazisi 

durumundadır. Buna karĢ ın toplam 1708 kırsal 

hanenin %88.1‟i (1505 kiĢi) tarım ve hayvancılıkla 

geçinmektedir.  Toplam  12174 olan kır nüfusun, 

sadece %4‟ü (495 kiĢi) sosyal güvenlik 

kuruluĢlarından yararlanmaktadır (DĠE, 2002: 

27,28,119).  

Çağlayancerit Ġlçesi sosyo-ekonomik geliĢmiĢlik 

sıralamasında 872 ilçe içerisinden 768. sırada yer 

almaktadır (Dincer ve Özaslan, 2004:120). Ġlçede 

ortalama hane halkı büyüklüğü 6.4 olup, nüfus 

bağımlılık oranı %67.9 dur (Dincer ve Özaslan, 

2004:189). Fert baĢına bütçe gelirleri açısından ilçeler 

arasında en son sıralarda (849. sıra) yer almakta ve 

geliĢ miĢlik bakımından 768. sırada ve son grupta 

(altıncı) yer almaktadır (Dincer ve Özaslan, 

2004:189,101). 

Çağlayancerit Ġlçesi topografik açıdan çok 

engebeli ve dağlık bir alanda kurulmuĢtur. Tarım 

yapılabilen arazisi az olduğu için kırsal alanda halkın  

büyük bir kısmı (%73.6) hayvancılıkla geçim 

sağlamaktadır. Tarımsal faaliyetlerin küçük alan larda, 

hayvancılığın ise az sayıda hayvanla genelde mera 

hayvancılığı Ģeklinde yapılması ekonomik gelirin az 

olmasına neden olmaktadır. Dolayısıyla ekonomik 

gelir seviyesi çok düĢük olan yöre halkının her hangi 

bir sosyal güvencesi de olmayınca sahadan göç etmeyi 

hedef olarak belirlemiĢtir. Batı Avrupa ülkelerine iĢçi 

olarak gidenlerin bir müddet sonra izne dönmeleri 

sonucunda bu kiĢilere özenti artmıĢ ve insanlarımızın  

kafalarında yurt dıĢında çok para kazan ılab ild iği 

düĢüncesi oluĢmuĢ (Yılmaz, 1992:4) ve bu durum 

yörede yurt dıĢı göçlerin artmasına neden olmuĢtur.  

  

BULGULAR  

Çağlayancerit  Ġlçesi‟nde yapılan anket sonuçlarına 

göre Batı Avrupa ülkelerine olan  göçün en büyük 

nedeni, ekonomik o lmakla b irlikte, yörenin sosyo-

kültürel yapısı, psikolo jik durum ve ülkemizdeki 

ekonomik istikrarda görülen değiĢimlerd ir. Göçe 

katılanların %52‟si ekonomik, %16‟ sı sosyal, %4‟ü  

terör, %1‟i siyasal nedenlerle göç ettiklerini 

belirtmiĢtir. Göç etmesinde bu nedenlerin hepsinin 
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etkili o lduğunu söyleyenlerin oranı %26  olup, 

ekonomik nedenlerle göç edenlerin oranı %78‟e 

çıkmaktadır (ġekil 3).  

Ankete göre, Batı Avrupa ülkelerine yasa dıĢı 

yollardan göç etmiĢ olanların yurt dıĢına çıkmadan 

önce %35‟i tarım sektöründe, %11‟i inĢaat 

sektöründe, %1‟i endüstri sektöründe, %53‟ü ise iyi 

tanımlanamayan günlük iĢlerde çalıĢmıĢlard ır (ġekil 

4).  

 

  
  ġekil 3. Yurt DıĢı Göçlerin Nedenleri 

    

  
ġekil 4. Yurt DıĢına Göç Edenlerin Türkiye‟de  

ÇalıĢtıkları Sektörler 

    

Çağlayancerit Ġlçe‟sinde nüfusun %86.9‟u tarım 

sektöründe çalıĢmakta ve kiĢi baĢına 12 dekar tarım 

alanı düĢmektedir.  Göç etmiĢ olanların %84‟ünün 

arazisi 10 dekardan az, %16‟sının ise 10-20 dekar 

arasındadır. Bütünüyle hanelerin tarımsal arazi miktarı 

ailey i geçindirebilecek büyüklükte o lmayıp, ek olarak 

yapılan meraya bağlı hayvancılık faaliyetleri Engizek 

Dağları‟nda  yaĢanan terör olayları nedeniyle olumsuz 

etkilenmiĢ ve zaman zaman yaylalara çıkıĢlar 

engellenmiĢtir. Ankete katılmıĢ olanların %84‟ü ay lık 

gelirin in 2004 yılı değeri ile 300 YTL‟nin alt ında 

olduğunu, %16‟sı ise 301-500 YTL arasında olduğunu 

belirtmiĢtir. 

Yasa dıĢı göçe katılanların %8‟i ilçe merkezi, 

%40‟ı belde, %24‟ü köy ve %28‟i köy-altı 

yerleĢmelerdendir (ġekil 5). AnlaĢıldığ ı gib i göç 

edenlerin %92‟si kırsal yerleĢ melerde oturmaktadır. 

YerleĢme bazında yurt dıĢına en fazla göç Düzbağ 

Beldesi‟nden  olmuĢtur. Çünkü, yasal yollardan yurt 

dıĢına gidenlerin %59.4‟ü Düzbağ Beldesi‟ndendir. 

Bu beldede hemen hemen tüm ailelerin yurt dıĢında 

yakınları bulunmakta olup, akrabalık iliĢkilerinden 

dolayı Düzbağ‟dan yasa dıĢı göç edenlerin sayısı fazla  

olmuĢtur.  

 
ġekil 5. Yurt DıĢına Göç Edenlerin Ġkamet  

Ettikleri YerleĢmeler  

 

Yurt dıĢına yasa dıĢı yollardan gidenlerin %14‟ü  

20 yaĢından küçük, %71‟i 20-35 yaĢ arasındadır (ġekil 

6). Aynı zamanda göç edenlerin %68‟i bekar ve 

%96‟sı faal olacak yaĢtaki nüfustan oluĢmaktadır. 

Bulgular genç ve bekâr olup hareket kabiliyeti fazla 

olan kiĢilerin yurt dıĢına çıkmaya daha meyilli 

oldukların ı göstermektedir.          

           

 
ġekil 6: Yurt DıĢına Göç Edenlerin YaĢ Yapısı 

 

Yasa dıĢı göçe kat ılan ların %39‟u ilkokul, %51‟i 

orta öğretim mezunudur (ġekil 7). Bulgular eğit im 

seviyesi düĢük ve iĢsiz gençlerin genelde yasadıĢı 

yollardan yurt dıĢına gitmeyi tercih ettiklerini 

göstermektedir. 

Batı Avrupa ülkelerine yasa dıĢı yollardan 

gidenlerin %33‟ü ana dilinin Kürtçe olduğunu 

belirtmiĢtir (ġekil 8). ÇalıĢ ma alanında Kürtçe 

bilenlere göre bu oran çok yüksektir. Bu durum yurt 
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dıĢına yasa dıĢı göçlerde gidilen ülkelerin siyasi 

tercihlerin in de etkili o lduğunu göstermekted ir. 
Yurt dıĢına çıkıĢ yapılan tarihler incelendiğinde; 

1975yılından 1990 yılına kadar yurt dıĢına gidenlerin  

sayısında hızlı b ir art ıĢ görülmekte, 1990 y ılından 

sonra ise azalmaktadır (ġekil 9). 1970-1980 

döneminde Avrupa ülkelerin in uyguladığı vize 

yönetmeliklerinin esnek oluĢu yasa dıĢı göçlerin  

azalmasında etkili olmuĢtur. En çok yurt dıĢına çıkılan  

dönem 1986-1990 yılları arasıdır.  Bu y ıllarda 

ilçen in yüksek ve engebeli alanlarında yaĢanan terör 

olayları bölgeyi etkilemiĢ ve yurt dıĢı göçleri 

artırmıĢtır. 1990 yılından sonra sağlanan sosyo-

ekonomik istikrar göçlerin tekrar azalmasına neden 

olmuĢtur.  

       

  
ġekil 7. Yurt DıĢına Göç Edenlerin Eğitim Durumu  

      

  
ġekil 8. Yurt DıĢına Göç Edenlerin Ana Dili 

          

 ġekil 9. Yurt DıĢına Göç Edilen Yıllar 

 

Yasa dıĢı yollardan yurt dıĢına gidenlerin en fazla 

tercih ettiği ü lke A lmanya‟dır. Bu ülkeyi Ġngiltere, 

Fransa, Ġtalya, Ġsviçre ve diğer Bat ı Avrupa ülkeleri 

izlemektedir (ġekil 10). Yasa dıĢı göç edenlerin 

gideceği ülkeyi belirlemesinde akraba (%47), arkadaĢ 

(%31) ve hemĢeri (%8) iliĢkileri etkili faktör olmuĢtur 

(ġekil 11). Çünkü, her hangi bir yere yeni gelen  

bireyin toplumsal iliĢkisi ve iĢ, barınma gib i ihtiyaçları 

akraba, arkadaĢ ve hemĢeri iliĢkileri ile  

halledilmektedir (Çifçi YeĢiltuna, 1997:444).  

 

 
ġekil 10. Yurt DıĢı Göçlerde En Çok Tercih  

  Edilen Ülkeler 

        

  ġekil 11. Yurt DıĢına Gidenlerin Gittikleri 

    Ülkeleri Tercih Nedenleri 

 

Yasa dıĢı yollardan yurt dıĢına gidenlerin %81‟i 

yasal yollardan gitmeyi deneyip de gidemeyenlerden 

oluĢmaktadır. Buradan da anlaĢıldığı gibi, yasa dıĢı 

göçlerin en büyük nedeni Batı Avrupa devletlerinin  

sıkı vize uygulamalarıdır. Yasa dıĢı yollardan yurt 

dıĢına gidenlerden ancak %38‟i ilk denemesinde çıkıĢ 

yapabilmiĢ, %62‟si ise birkaç kez denedikten sonra 

gidebilmiĢtir (ġekil 12). 

Yasa dıĢı yollardan yurt dıĢına çıkanların %33‟ü  

direk olarak bu ülkelere g itmiĢtir. Diğerleri ise geçiĢ 

İlköğretim

39%

Ortaöğreti

m

51%

Meslek 

yüksek 

okulu
6%

Fakülte

4%

Türkçe
67%

Kürtçe
33%

1975 ve 
öncesi

4%

1976-1980
15%

1981-
1985

21%

1986-
1990

45%

1991 ve 
sonrası

15%

Almanya

74%

İngiltere

10%

Fıransa

6%

İtalya

4%

İsviçre

1%
Diğerleri

5%

Akraba 
ilişkisi

47%

Hemşeri 
ilişkisi

8%

Arkadaş 
ilişkisi

31%

Ekonomik 
neden

12%

Diğerleri
2%



KSÜ  Sosyal Bilimler Dergisi  3(1)-2006                                             KSU  Journal of Social Sciences  3(1)-2006 

 39 

ülkesi olarak Yunanistan (%35), Ġtalya (%18) ve 

Bulgaristan (%12) baĢta olmak üzere diğer bazı 

Balkan ülkelerin i ku llanmıĢtır (ġekil13). GeçiĢ ülkesi 

olarak en fazla Yunanistan‟ın kullanılmasının nedeni; 

hem komĢu ülkemiz olup illegal yollardan geçiĢlerin  

mümkün olması, hem de Avrupa Birliği ü lkesi olduğu 

için buradan sonra diğer Avrupa Birliği ülkelerine 

daha kolay gidebilmesidir.  

  

  
 ġekil 12. Yurt DıĢına Gitmeyi Deneme Sayısı              

    

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  ġekil 12. Yurt DıĢına Gitme Güzergahları              

 

 ġekil 13. Yurt DıĢına Gitme Güzergahları 

              

Ankete göre, yurt dıĢına yasa dıĢı yollardan 

çıkıĢların %52‟si hava yolunu, %41‟i kara yolunu, 

%4‟ü demir yolunu ve %3‟ü deniz yolunu  

kullanmıĢtır (ġekil 14). Bu durum yasal olmayan yurt 

dıĢına çıkıĢların kaçak yollardan ziyade, evrakta 

sahtecilik yaparak (bir baĢkasının evrakın ı kullanma, 

sahte evrak düzenleme vb), hava yoluyla doğrudan 

gidilmek istenen ülkeye giriĢ yapıldığ ını 

göstermektedir. 

 

   
ġekil 14: Yurt DıĢına Gitmede Kullanılan 

UlaĢım Yolları 

Yasa dıĢı yollardan yurt dıĢına çıkanların %34‟ü  

2500 dolardan daha az harcama yaparken, % 66‟sı 

2500 dolardan daha fazla harcama yapmıĢtır (ġekil 

15). Ġnsanların bu kadar yüksek ücret karĢılığı yurt 

dıĢına çıkma istekleri bu konuda yasa dıĢı Ģebekelerin  

doğmasına neden olmuĢtur. Yöredeki vatandaĢların b ir 

kıs mı insan kaçakçılığ ı yapan bu Ģebekelere yüksek 

miktarda paralar ödeyerek d irek o larak gitmek 

istedikleri ülkelere gidebilmektedir. Bunun yanında 

binlerce insan daha iyi yaĢam koĢullarına sahip 

olabilmek için düĢtükleri yollarda amaçlarına 

ulaĢamadan bir geminin havasız odalarında, bir tır 

konteynırında ya da denizde boğularak hayatlarını 

kaybetmektedir.  

 

  ġekil 15. Yurt DıĢına Gitmek Ġçin Harcanan Masraf 

 

Yasa dıĢı yolla yurt dıĢına göç edenler g ittikleri 

ülkelerde %68‟i inĢaat sektöründe, %6‟sı tarım 

sektöründe, %4‟ü endüstri sektöründe, %22‟si ise iyi 

tanımlanmamıĢ günlük iĢlerde çalıĢ maktadır 
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gidenler daha ziyade eğitimsiz kiĢiler o lduğu için bu 

ülkelerinde iĢsizlik sorunu yaĢamakta ve daha ziyade 

inĢaat vb gibi iĢlerde çalıĢ maktadırlar.  

 

    
ġekil 16. Yurt DıĢına Göç Edenlerin  Gittiği 

       Ülkelerde ÇalıĢtığı Sektörler 
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SONUÇ 

Avrupa ülkeleri ihtiyaç duydukları dönemlerde az 

geliĢ miĢ ve ücretlerin düĢük olduğu ülkelerden 

insanları ülkelerine davet ederken, ihtiyaçları bittikten 

sonra yenilerini istememiĢler ve ülkelerindeki göçmen 

iĢçilere de ikinci sınıf muamelesi yapmaya 

baĢlamıĢlardır.  

Bu uygulamaların sonucunda Çağlayancerit 

Ġlçesi‟nden Batı Avrupa ülkelerine binlerce insan yasa 

dıĢı yollardan göç etmiĢtir. Hâlâ yöre halkının büyük 

çoğunluğu göç etme arzusunda olup, bu yolda önemli 

miktarda paralar harcanmaktadır. 

Yasa dıĢı yollardan yurt dıĢına gidenlerin  

çoğunluğu geçimin i tarım ve hayvancılık 

faaliyetlerinden sağlayan kırsal kesim insanlarıdır. 

Tarım alanların ın az olduğu ilçede insanların hayat 

standartları düĢüktür. Yörede ekonomik nedenlerin  

yanında sosyal, kültürel, pisikolojik ve siyasal 

faktörler de yurt dıĢına göçlerde etkili o lmaktadır. 

Yasa dıĢı göçlere eğitim seviyesi düĢük, genç ve 

bekâr gençler daha çok rağbet etmektedir. Yasa dıĢı 

göç edenlerin büyük çoğunluğu akraba ve 

tanıdıklarının o lduğu Almanya, Ġngiltere, Fransa gibi 

ülkeleri tercih etmektedirler. Büyük oranda sahte 

evrakla, hava yolu ile  direk olarak g itmek istenilen 

ülkelere gidilmektedir. Bunun yanında geçiĢ ülkesi 

olarak büyük oranda Avrupa Birliğ i üyesi ve sınır 

komĢumuz olan Yunanistan kullanılmaktadır.  

Yasa dıĢı yollardan Batı Avrupa ülkelerine 

gidenler yasal olmayan Ģebekelere önemli miktarda 

ücret ödemektedirler. Aynı zamanda göç edenler daha 

ziyade eğitim seviyesi düĢük, her hangi bir mesleği 

olmayanlardan oluĢtuğu için gittikleri ülkelerde de 

iĢsizlik sorunu yaĢamaktadırlar.  

Çağlayancerit Ġlçesi‟nden yurt dıĢına olan yasa dıĢı 

göçler genel manada coğrafi özelliklerden 

kaynaklanan tarım arazilerinin azlığ ı, iĢsizlik, gelir 

dağılımındaki dengesizlikler, akrabalık-hemĢerilik 

iliĢkileri, sosyo-pisikolojik faktörler ve ekonomik 

istikrarın bozulmasından kaynaklanmaktadır. Aynı 

zamanda dünyada hızlı b ir Ģekilde yayılan  

küreselleĢ me politikaları yurt dıĢı göç olayını 

tetiklemektedir. ÇalıĢma alan ından yurt dıĢına olan 

yasa dıĢı göçlerin yönü Avrupa ülkelerine doğrudur. 

Oysa Avrupa ülkeleri yeni giriĢleri önleme ve 

ülkelerindeki Türk iĢ gücünü geri gönderme 

politikaları üretmeye çalıĢmaktadır. Bu politikaların  

aksine çalıĢma alanından bir çok Türk vatandaĢı 

Avrupa ülkelerine çeĢitli yollardan giriĢ yapmaktadır.  

Her Ģeye rağmen yurt dıĢı göçler ü lkemizdeki 

iĢsizler için bir iĢ kapısı o lmuĢtur. Dolayısıyla bu konu 

ele alınırken getiri ve götürüleri göz ardı 

edilmemelidir. Yasa dıĢı göçün nedenlerinin daha 

detaylı olarak ortaya konması ve bu konuya iliĢkin  

çözüm önerilerinin ü retilmesi gerekmektedir.  
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A Theoretical Survey on the Relationship between Foreign Direct Investment and Trade  

 
Rahmi ÇETĠN 

 ArĢ. Gör. Dr., KahramanmaraĢ Sütçü Ġmam Üniversites i, Ġ.Ġ.B.F., Ġkt isat Bölümü. 

 
ABSTRACT: Both traditional and new trade theories emphasize that foreign direct investment (FDI) can be 

either substitute or complement to trade flows, depending on the assumptions made and the characteristics of 

host (investment-recipient) countries. Similarly, FDI theories suggest that foreign investment and trade flows can 

be either substitutive or complementarity to each other, depending on the stages of the life of a new product 

(Vernon‟s product life cycle theory) and types of investment (Dunning‟s eclectic paradigm). The aim of this 

work is to present a comprehensive review of the existing theoretical literature on the relationship between FDI 

and trade. 

Key words: FDI, Mult inational Firms, and  International Trade.  

 

Doğrudan Yabancı Yatırım ve DıĢ Ticaret Arasındaki ĠliĢkileri Ġnceleyen Teorik ÇalıĢmalar  

ÖZET: Geleneksel ve yeni ticaret teorileri, varsayılan hipotezlere ve yabancı yatırımı çeken ülkelerin  

yapılarına bağlı olarak t icareti ikame etme yada tamamlay ıcı bir etkiye sahip olabilir. Benzer bir biçimde, 

doğrudan yabancı yatırım teorilerine göre, doğrudan yatırımlar ve ticaret arasında ürünün yaĢam sürecinin 

basamaklarına (Vernon‟un ürün yaĢam süreci teorisi) ve yatırımın türüne (Dunning‟in eclectic parad igması)  

bağlı olarak ikame yada tamamlayıcı bir iliĢki söz konusudur. Bu çalıĢ manın amacı FDI ve ticaret arasındaki 

iliĢkiyi açıklayan teorik çalıĢmaların etraflı bir gözden geçirmektir.       

Anahtar Kelimeler: Yabancı Doğrudan Yatırım, Çok Uluslu ġirketler ve Uluslararası Ticaret. 

 

 

INTRODUCTION 

Foreign direct investment inflows have steadily 

increased since the Second World War and have had a 

tendency to rise faster than world trade since the 

1960s. However, theories that address the relationship 

between FDI and trade were not developed until the 

early 1970s, although the share of trade accounted for 

by mult inational enterprises (MNEs) increased 

significantly in developed countries. For example, 62 

per cent of all manufacturing exports from the US and 

34 per cent of all manufacturing imports to the US in  

1970 were carried out by the MNEs (Helpman, 1984). 

The literature on FDI-trade linkages for developing 

countries became much more important in the early 

1980s since many developing countries, faced with 

huge foreign debts, saw foreign investment as the only 

way to pay back their debts through expanding their 

export capacity.  

The main objective of this study is to review the 

literature on FDI-trade relat ionships. The theoretical 

literature can be divided into three groups. The first 

group consists of traditional trade theories where 

factor movements (or capital movements) and trade 

flows are shown to be either substitutes or 

complementary to each other. Mundell (1957) 

develops the earliest model where factor movements 

and trade flows are complete substitutes for each other 

once the assumption of international factor immobility 

is relaxed. Later trade theories, such as Purvis (1972) 

and Kojima (1973, 1978, and 1982) demonstrate 

complementarity between factor movements and trade 

flows by vio lating the assumption of identical 

production technologies introduced by the Heckscher-

Ohlin-Samuelson (H-O-S) model.   

The second group, called FDI theories hereafter, 

explains the linkages between FDI and trade flows at a  

microeconomic level since they are derived from the 

theory of the multinational firm. Two streams of FDI 

theories, namely the product cycle theory of Vernon 

(1966) and the eclectic paradigm of Dunning (1993), 

are particularly  important on this issue. The first one is 

a dynamic approach and identifies the relationships 

between FDI and trade on the basis of a product life 

cycle while the second one distinguishes between 

different types of FDI according to the different 

objectives of MNE involvement in host countries , in 

order to understand how FDI affects trade patterns of 

both home and host countries.   

The third and final group, called „new‟ trade 

theories, developed from the early 1980s onwards to 

explain the fact that much international trade and FDI 

actually took place between developed countries that 

had similar factor endowments and that much of this 

trade was intra-industry in nature (Julius, 1990;  

Hummels and Stern, 1994). Unlike the conventional 

trade models, new trade models (Helpman 1984, 

1985; Helpman and Krugman 1985; Markusen 1984, 

1995, 2000) introduce product differentiation and 

returns to scale into the issue of MNEs in  international 

trade.    

The paper is organised as follows. Section two 

deals with the character of FDI-t rade relat ions in the 

context of traditional trade theory.  The third section 

reviews FDI theories, namely the product cycle theory 

and the eclectic paradigm. Section four exp lores the 

linkages between FDI and trade in terms of „new‟ 

trade theories. The last section summarises the main  

findings.  
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TRADITIONAL TRADE THEORIES  

Heckscher and Ohlin developed a new classical 

approach to international trade. Many elaborations of 

the model were provided by Samuelson thus the 

model is known as the Heckscher-Ohlin-Samuelson 

(H-O-S) model or the factor proportion theory. The 

earliest trade theory considered labour as the only 

factor of production and assumed that the productivity 

of labour varies across countries. This, in turn, 

explains international trade between countries.  The 

H-O-S model extended this model by incorporating 

capital as the second factor of production. According 

to the H-O-S model, international differences in factor 

endowments are seen as the basis for comparative 

advantage and trade. Therefore, a country will export  

a good that uses the abundant factor intensively in its 

production.  This is because the relatively abundant 

factor will have relatively low price.  Goods and 

services which utilise the relatively low-priced factor 

intensively will have relat ively low prices as well. 

Thus, a nation will have a comparat ive advantage in 

those goods and services that use the nation‟s 

abundant factor of production intensively
3
.   

However, this theory fails to account adequately 

for certain features of contemporary international 

trade, especially between developed countries with 

similar factor endowments. Such trade is intra-

industry in nature and involves both exports and 

imports of differentiated products within a single 

industry.  Recent theories explain this two-way trade 

in terms of imperfect ly competitive firms producing 

under conditions of increasing returns to scale. 

Attention has also focussed on the increased mobility 

of factors through multinational enterprises. In this 

section, we will examine crit ically those theories that 

are derived from the H-O-S model.  

 

Mundell’s Substitute Model  

The H-O-S model of international trade 

emphasises the importance of factor endowments on 

trade flows between countries. In the context of the H-

O-S model, a country tends to specialise in the 

production of goods whose production involves 

intensive use of its abundant factors of production. As 

a result, a country gains from trade by exporting goods 

in which it has a comparative advantage and by 

importing goods in which it has a comparative 

disadvantage. Ohlin (1933) stressed that free trade 

tends to equalise factor prices between two countries 

even in the absence of factor movements; and factor 

movements results in factor-price equalisation even in 

                                                 
3 This theory consists of many theorems and 

assumptions, including the factor price equalisation 

theorem, identical production technique, no 

specialisation, perfect competition and full 

employment, no barriers to trade, no transportation 

cost, constant return to scale, and no factor intensity 

reversal.  

the absence of commodity trade between two 

countries.  

Based on Ohlin‟s work, Mundell (1957) 

demonstrated the perfect substitutability between 

international trade and factor movements. Under 

certain restrictive assumptions, such as zero transport 

costs, identical production technologies and no factor 

intensity reversals, he argued that free trade tends to 

equalise commodity prices and, even when factors are 

immobile between two countries there is a tendency 

toward factor-price equalisation. However, if one 

country imposes a tariff on the imported good, 

commodity trade on its own cannot equalise factor 

prices between the two countries.   

In this case, the factor prices can only be equalised 

by factor movements between the two countries and 

this in turn will result in commodity-price-

equalisation. With the commodity prices being 

equalised by factor movements, all trade will cease. 

Therefore, accord ing to the traditional t rade theory, 

trade and capital movements are substitutes since an 

increase in trade barriers stimulates factor movements 

while an increase in restrictions to factor movements 

stimulates trade.  Such a relationship between trade 

and capital movements is illustrated in Figure 1.   

 

 

 

Figure 1: Complete Substitution between FDI 

and Trade Flows 
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       Source: Kojima, 1975, Figure 1a and 1b. 

 

Assume two countries, A and B, two goods, X and 

Y, two factors of production, capital and labour, 

which are homothetic in both countries and easily 

transferable among industries within one country. 

Countries are assumed to have identical preferences 

and identical production technologies with constant 

returns to scale. Goods are assumed to have different 

factor intensities in their production. There are no 

transport costs and no market distortions in the world  

economy. The crucial assumption of the model is that 

the two countries have different factor endowments; 

but each country produces both X and Y and no pure 

specialisation arises after free t rade.  

Let country A be capital-abundant relative to 

country B. The production of Y requires capital-

intensive techniques, therefore it is produced in 

country A and sold to country B, while country B 

specialises in the production of X, which involves 

labour-intensive techniques, and sells to country A.   

In Figure 1, for expositional convenience, some 

community indifference curves are not drawn. TaTa  

and TbTb with a solid line represent initial production 

possibility frontiers (PPFs) for country A and B 

respectively. Under free trade, country A and B 

produce both goods X and Y at point Pa and Pb 

respectively where the PPFs are tangential to the 

international price line (Px
*
), while they consume both 

goods X and Y at point Ca and Cb respectively. The 

two countries trade these goods since they can achieve 

a higher level of welfare at the internationally  

determined prices ratio. Assuming the case of no trade 

barriers between the two countries, country A exports 

PaQa of good Y and imports QaCa of good X, whereas 

correspondingly country B exports QbPb of good X 

and imports CbQb of good Y. In other words, since 

QaCaPa and PbQbCb are identical triangles, trade 

between the two countries will be in equilibrium. As 

the free trade equilibrium is achieved, factor prices are 

equalised internationally imply ing that marg inal 

product of capital is the same in both countries. Even 

if we allow capital mobility, no movement would take 

place and equilib rium would remain the same.       

Suppose now that country B decides to protect its 

industry from outside competition and imposes an 

import tariff on good Y. Clearly, this will increase the 

price of good Y in country B relative to the price of 

good Y in country A and this eventually will create 

higher returns to capital in country B relative to 

country A. Assuming that there are no barriers to 

capital movements between the two countries, 

companies from country A find it more beneficial to 

invest in country B rather than export ing good Y to 

that country. In this case, the PPF of country B 

expands to T
‟
bT

‟
b while the PPF of country A reduces 

to T
‟
aT

‟
a, reaching new equilibrium productions at P

‟
a 

and P
‟
b respectively. So, Rybczynski lines

4
 for both 

countries are drawn from the initial equilibrium 

production points to the new equilibrium production 

points.   

Both Ra and Rb lines are parallel to each other and 

result in identical triangles, P
‟
aQaPa and PbSbP

‟
b, 

mean ing that a decrease in the production of good Y 

in country A is compensated by an increase in the 

production of good Y in country B. On the other hand, 

a decrease in the production of good X in country B is 

compensated by an increase in the production of good 

X in country A. If interest payments are made to 

country A, which are equal in value to the marg inal 

product of capital inflow (PbP
‟
b), income in both 

countries will be the same as before the capital flows 

are undertaken.  Hence, the capital movements work 

as a complete substitute for commodity trade. 

Although the model is very abstract, it has 

explored a special case where trade and factor 

movements are perfect substitutes, when trade is 

explained by differences in factor endowments. As 

mentioned earlier, the model is based on certain 

assumptions that are not valid today. The real world is 

characterised by economies of scale, differences in 

production technologies and consumer preferences, 

non-homogeneous factors of production, positive 

transport costs, etc. If any of these assumptions are 

relaxed, the extreme results suggested by the model 

would become invalid. Nevertheless, the model can 

still provide a possible exp lanation for some capital 

movements and trade flows between developed and 

developing countries, where trade is largely based on 

factor endowments.   

  

Purvis’ Complementarity Model 

In contrast to Mundell‟s perfect substitute model, 

Purvis (1972) proposed a model where international 

                                                 
4
 Rybczynski‟s theorem states that given the prices of 

goods, an inflow of capital leads to an increase in the 

level of production of the good which uses capital 

relatively intensively, and a decrease in the level of 

the production of the good which uses labour 

relatively intensively.  
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capital movements are complementary to commodity 

trade. According to his model, a sufficient condition 

for this complementarity is that the initial cap ital 

outflow generates an excess demand for imports and 

an excess supply of exportables at constant terms of 

trade. In other words, if FDI is complementary to 

commodity trade, it creates and/or expands the 

opportunity to import one product and to export the 

other. On the other hand, if FDI reduces or eliminates 

the opportunity to import one product and to export 

the other, this type of FDI substitutes for commodity 

trade. Purvis obtains such complementarity between 

product trade and capital movements by assuming 

different production functions between two countries.  

Again, consider the model of two countries, A and 

B, which produce two goods, X and Y, with two  

factors of production, capital and labour. Country A is 

assumed to be capital-abundant relative to country B. 

Good Y is capital-intensive relative to good X. As in 

the case of Mundell‟s perfect substitute model, no 

transport costs, no economies of scale, and no market  

distortions are allowed. Both countries are assumed to 

have similar factor endowments, which exclude the 

possibility of the H-O-S type of trade between the two 

countries. In Figure 2, TaTa and TbTb represent initial 

PPFs for country A and B respectively. For simplicity, 

the second PPFs are omitted.  Px and Px
*
 indicates 

commodity price lines before and after capital 

outflows from country A to B. Initially, country A 

produces at Pa and consumes Ca while country B 

produces at Pb and consumes at Cb. Therefore, country 

A will export PaQa of good X and import QaCa of good 

Y whereas country B will export QbPb of good Y and 

import CbQb of good X.   

Assume that country B has comparatively higher 

capital productivity in good Y than in good X as 

compared with the same relationship in country A. If 

there are no barriers to capital movements between 

two countries then, capital starts to flow from country 

A to country B until the marg inal productivity of 

capital is equalised between the two countries. After 

the capital movements, the production frontier for 

country A contracts while it expands for country B, 

reaching new equilibrium production points at P
‟
a and 

P
‟
b, respectively. The new price line (Px

*
) is steeper 

since the price of good X increases in country A, 

while the new price line (Px
*
) becomes flatter since the 

price of good X falls in country B. The new 

equilibrium consumption points at C
‟
a and C

‟
b, will be 

reached after interest payments  (NM) are made to 

country A. As can be seen from the figures below, 

after the capital movements the volume of trade gets 

larger between the two countries. Thus, FDI works as 

a complement to commodity trade.   

 

Figure 2: Complementarity between FDI and   

Trade Flows  

                                                                      

                                                                     

                                                                     

                                                                                            

                                                                                                     

                                                                                           
                                                                       

                                   

 

         

 

 

 

                                                                      

                                                                       

                                                                                              

                                                                                                       
                                                                                             

                                                                       

                                   

 

         

                                 

 

The complementarity relat ionship between FDI 

and commodity trade argued by the present model 

contradicts the H-O-S model of trade, since the 

capital-abundant country A exports the labour-

intensive good X and imports the capital-intensive 

good Y from the labour-abundant country B. Purvis 

himself realised this contradiction and suggested that 

country A must have a strong technological advantage 

in the production of good X. Kojima (1975) totally  

disagrees with such an explanation of 

complementarity and suggests that capital movements 

are complementary to commodity trade if capital 

flows from a comparatively disadvantaged industry of 

country A to a comparatively advantaged industry of 

country B. In  this case, the capital-abundant country A 

will export more capital-intensive goods while the 

labour-abundant country B will export more labour-

intensive goods, after the initial capital flows to 

country B.  Th is argument will be fu rther exp lored in  

the next section.  
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Kojima Hypothesis 

Kojima (1973, 1975, and 1982) further developed 

the Mundell and Purvis models and specified the 

conditions for FDI to be a substitute for or 

complement to commodity trade. He played a 

pioneering role in developing a systematic 

macroeconomic approach to FDI and integrating FDI 

with trade theory. In order to explain the link between 

FDI and trade, Kojima (1975) d istinguished FDI from 

international money capital movements and argued 

that FDI involves not only the transfer of money 

capital, but also the transfer of technology and 

managerial skills from advanced industrial countries 

to developing countries. In addition, foreign 

investment transplants superior production technology 

into developing countries through training labour, 

engineers, and managers. In order to identify the type 

of industry into which FDI can easily transfer 

technology and improve the productivity of the 

developing host country, he argued that the smaller 

the technological gap between the investing and host 

countries, the easier it would be to transfer technology 

and improve the productivity of the hos t country. In 

other words, the transfer of technology to the host 

country in labour-intensive and low technology 

industries such as textiles is relatively easier than the 

transfer of technology in capital-intensive and high 

technology industries such as electronics.   

The core of his theory was that FDI should be 

undertaken by the investing country‟s marg inal 

industries, namely, those in which the investing 

country was losing comparative advantage while the 

host country was gaining comparative advantage. In 

the light of this hypothesis, Kojima made a distinction 

between Japanese and US FDI. The former was 

originated in labour-intensive and resource-based 

industries in which Japan was losing comparative 

advantage while the latter originated in  R&D intensive 

industries in which the US was gaining a comparative 

advantage. The motivation fo r Japanese FDI was also 

quite different from that of US FDI. The former was 

motivated by increases in production costs in the 

home country while the latter was motivated by the 

possession of certain monopolistic firm-specific 

advantages, such as patents and superior knowledge 

(Kojima and Ozawa, 1984).  

Another important contribution of Kojima‟s theory 

was that Japanese-type FDI was trade-oriented and 

welfare increasing since it complemented Japan‟s 

comparative advantage position. On the other hand, 

US-type FDI was anti-trade-oriented and welfare 

decreasing since it displaced the US comparative 

advantage position. In other words, Japanese-type FDI 

expanded exports from the host developing country 

while US-type FDI resulted in import-substitution for 

the host developing country. The model of trade-

oriented FDI is based on two propositions: (1) 

“Countries gain from trade and maximize their 

economic welfare when they export comparatively  

advantaged goods and import comparatively  

disadvantaged goods; (2) Countries gain even more 

from expanded trade when superior entrepreneurial 

endowments are transferred through multinational 

corporations from the home countries‟ comparatively  

disadvantaged industries in such a way as to improve 

the efficiency of comparatively advantaged industries 

in the host countries” (Kojima and Ozawa, 1984: 6).  

A model of comparative investment profitability is 

constructed by Kojima (1973) in order to establish a 

link between a country‟s outward FDI and its 

comparative advantage position.  In  this model, it is 

argued that a firm in a comparatively disadvantaged 

industry can make a higher rate of profit abroad than 

from an alternative investment project at home. On the 

other hand, a firm can make a higher rate of profit at 

home than abroad if it is operating in a comparatively  

advantaged industry. To illustrate this, let us assume 

that xd and yd denote the profit rates for x and y 

industries at home respectively, while xf and yf denote 

the profit rates for x and y industries abroad 

respectively.  Also assume that the profit rates are the 

same; say 10 per cent, for the two industries at home; 

while the profit rates are 12 per cent and 5 per cent for 

the x and y industries abroad. According to Kojima‟s 

comparative profitability, xf/y f > 
xd/yd if the home 

country has a comparative advantage in the y industry. 

Then, firms in the y industry would invest at home 

while those in the x industry would invest abroad. 

However, Lee (1990) criticised this principle and 

demonstrated that a firm‟s investment decision was 

not based on the comparative investment profitability, 

as defined above, but on a comparison of absolute 

profit rates. To illustrate this point, suppose that xf = 6 

per cent, yf = 2.5 per cent, and xd = yd = 10 per cent. 

Here the same comparative profitability was obtained 

as in Kojima‟s example but firms in neither industry 

would invest abroad since they could get a higher 

profit rate at home.  

  

A Model of Trade-Oriented and Anti-Trade-

Oriented FDI 

Trade creation effect of FDI in the host country is 

illustrated in Figure 3. Assume that country B is 

labour-abundant and has a comparative advantage in 

the production of the labour-intensive good X as in the 

case of Figure 2. TT1 indicates the initial PPF for 

country B. For simplicity, community indifference 

curves are not drawn here. The initial production and 

consumption points, P1 and C1, are determined by the 

international commodity price line MM. At this point, 

country B exports Q1P1 of good X and imports Q1C1 

of good Y. After the introduction of superior 

production techniques through FDI in the X-industry 

of country B, the initial PPF shifts to TT2. We assume 

both countries are small so that international 

commodity prices are exogenously determined. Thus, 

the new international commodity price rat io shifts 
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right to NN where the new production and 

consumption equilibrium points, P2 and C2 

respectively, are determined. The production of good 

Y decreases in country B, since the technological 

knowledge brought into the X-industry has no 

spillover effects on the technology of Y-industry. As 

far as the FDI-trade relation is concerned, FDI in  

country B expands the exports of good X, due to the 

replacement of inferio r production techniques with 

superior ones. Figure 3 shows this trade creation 

process through trade triangles, C1Q1P1 and C2Q2P2, 
the latter being larger than the former. This type of 

FDI is called trade-oriented or Japanese-type FDI. It is 

assumed here that even if some payments (e.g., 

royalty, know-how fees, dividends, and profits, etc.) 

are made to country A, country B can still export  more 

of good X and import more of good Y than it used to 

prior to receiving the FDI.  

 

Figure 3: A Trade-Oriented Model of FDI 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

In contrast, trade substitution occurs when 

technological and entrepreneurial endowments are 

transferred into the Y-industry of country B, where 

there is no comparative advantage. Such a case is 

illustrated in Figure 4. The initial PPF for country B is 

represented by TT1 and the initial production and 

consumption points are P1 and C1 respectively. At this 

point, country B exports Q1P1 of good X and imports 

Q1C1 of good Y. After the introduction of superior 

production techniques through FDI in the Y-industry 

of country B, the PPF shifts to TT2. Since the 

international prices of both goods are set exogenously, 

the international commodity price line shifts right to 

NN where the new production and consumption 

equilibrium points, P2 and C2 respectively, are 

determined. As can be seen from Figure 4, the 

production of comparatively disadvantaged good Y 

expands, while the production of comparatively  

advantaged good X contracts for country B. However, 

the extent to which good Y expands is assumed to be 

less than the expansion of good X in the case of trade-

oriented FDI. This is largely  because the technological 

knowledge brought by FDI into the Y-industry has 

litt le or no spillover effect on the local firms of 

country B. At this new equilibrium point, country B 

exports less X and imports less Y since the production 

resources are reallocated in favour of good Y. Figure 4 

shows this trade replacement process through trade 

triangles, C1Q1P1 and C2Q2P2, the latter being smaller 

than the former. Furthermore, if country B attracts 

more FDI from country A, then trade between the two 

countries will be destroyed completely (P3 = C3). Th is 

type of FDI is called anti-trade-oriented or US-type 

FDI. 

 
  Figure 4: A Model of Anti-Trade-Oriented FDI 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Critics of the Kojima Hypothesis 

Although this model gives a general idea of how 

FDI in labour-intensive industries generates more 

trade between the investing and receiving countries, 

there are a lot of questions to be answered. First, the 

assumption that labour-intensive FDI induces more 

technological advances than capital-intensive FDI in a 
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lesser role in the industrial development and welfare 

of host developing countries (Dunning and Cantwell, 
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overseas investments have negligible impacts on the 

trade performance of the host country in its capital-

intensive sectors they may encourage the trade 
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the production of required intermediate goods. This 

suggests that a balance between the two types of 

investment is needed to achieve a higher level of 

welfare in the developing countries all the time.   

Second, Kojima‟s theory on the trade-orientation 

of Japanese and US FDI has been criticised by Arndt 

(1974), Roemer (1976), and Mason (1980), who argue 

that the differences between Japanese and US overseas 

investment result from their respective stages in 

Vernon‟s product cycle theory. In the 1960s and 

1970s, it was observed that oligopoly was a key factor 

in US overseas investment and it concentrated on 

R&D intensive sectors, while Japanese FDI was 

conducted by small-scale multinational firms and 

concentrated on resource-based and labour-intensive 

sectors. Therefore, the US firms invested at the top of 

the product cycle making it trade-rep lacing. On the 

other hand, the Japanese firms invested at the bottom 

of the product cycle and it was trade creating. They 

then claimed that the special features of Japanese FDI 

might be a temporary phase and Japanese FDI would 

resemble US FDI in the years to come, as Japanese 

manufacturing shifted rapidly towards technology-

intensive industries. Kojima (1995) modifies his 

original theory and argues that Japanese FDI in North 

America and in other developed countries where the 

wage cost has been more expensive than in Japan, has 

been of the anti-trade-oriented type while Japanese 

FDI in Southeast Asia and outward FDI from 

catching-up economies, particu larly from East Asia, 

has been of the trade-oriented type.   

 

FOREIGN DIRECT INVES TMENT 

THEORIES   

Product Cycle Theory 

Vernon (1966, 1979) fo rmulated the product cycle 

theory to explain the dynamic relationship between 

the US trade and the direct investment activities of 

large US industrial firms. According to this theory, 

capital is assumed to be mobile across countries and 

the direction and pattern of international trade is best 

explained by the endowments of skills and 

technology. To explain the developments of 

international trade and direct investment activit ies of 

large US firms, Vernon (1966) d ivided the life of a 

new product into three stages: the introduction stage, 

the maturing stage, and the standardisation stage. 

 In the first stage of the product cycle, after a large 

amount of R&D expenditure, the new product is first 

produced and marketed in developed countries like the 

US. At this stage, since production is not yet 

standardised and changes in design, production 

processes, and marketing require intimate contacts 

with R&D institutions, suppliers, and customers, 

production facilities for the new product have to stay 

in the developed countries. Another important 

characteristic of the market for a new product is that 

the innovating firm faces a lower price elasticity of 

demand due to the existence of monopolistic 

conditions in the early stages of the product cycle.  

Cost considerations, therefore, are less important in  

the eyes of the innovating firm.  At this stage, the 

innovating firm prefers to increase production at home 

and exports to other developed countries rather than 

producing in these markets. 

 After the introductory stage, the new product 

attains a degree of standardisation and enters the 

second stage when mass production methods are 

gradually introduced, even though efforts at product 

differentiation still continue. At this stage, since 

competitors in other high-income countries like those 

of the EU can now imitate the product, cost 

considerations become more important and the 

demand for the product becomes more price elastic. 

Consequently the innovating firm, depending on 

labour-cost differentials, decides to move production 

facilit ies to these high-income countries with similar 

consumption patterns.  At this stage of the product 

cycle, depending on the size of the market, demands 

from some foreign countries are satisfied by foreign 

subsidiaries of the innovating firm while demands 

from other foreign countries are still satisfied through 

exports.  

In the final stage, the product becomes fully  

standardized, even though individual firms may  

continue to differentiate the product through 

advertising and sales promotion. At this stage, since 

competition between the innovating firm and 

developed country producers is only made on price 

terms, cost considerations become very important. In 

order to compete with other producers, the innovating 

firm shifts the production of standardized goods from 

developed countries to LDCs, where labour costs are 

relatively low. At this stage other developed country 

markets and even the innovating country market may  

be serviced from LDC-based plants.  

The product cycle theory did have strong 

predictive power in exp lain ing the interactions 

between US trade and the direct investment activities 

of US firms until the early 1970s. However, it failed  

thereafter to explain the pattern of international trade 

and FDI flows due to significant changes taking place 

in the international environment. Among these 

changes two were most important: First, the leading 

MNEs developed global networks of subsidiaries. 

These global enterprises are capable of developing 

new products abroad for subsequent sale in the US 

market, or they can transfer production technologies 

from the US to their existing subsidiaries, thereby 

skipping the exporting stage.   

Second, as recognised by Vernon himself (1979), 

technological gaps and income level differences 

between the US and other developed countries, such 

as Europe and Japan, were narrowing significantly. 

This implies that large US industrial firms might not 

be the only ones who could innovate new products; 

there would be other industrial firms fro m other 

developed nations such as Japan and the EU countries. 
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However, Vernon (1979) argued that the theory might 

still exp lain the innovating activities of smaller firms  

in that they produce new goods at home, then export 

to other countries, and finally decide to set up 

production plants abroad. Vernon also argued that the 

development of FDI in developing countries is still 

consistent with product cycle expectations. This 

means that the subsidiaries of MNEs in developing 

countries are still in the process of absorbing the 

technological innovations of parent firms in developed 

countries and that they can only export the 

standardized goods back to developed countries.  

According to the product cycle theory, the 

relationship between FDI and trade depends on the 

stage of the product cycle.  In short, the model 

distinguishes two types of relationship. First, in the 

maturing stage, foreign production in a developed 

country replaces exports of the innovating firm (or 

home country) to the host country market. Therefore, 

foreign investment is generally v iewed as a substitute 

for trade between the home and host countries. 

Second, in the final stage, the innovating firm (or 

home country) imports goods from its subsidiary 

located in a developing country where production 

costs are relatively low. Here FDI is complementary 

to commodity trade. Although the theory has provided 

a useful exp lanation for FDI-trade relations between 

countries with different levels of development, it has 

been criticised on the following grounds. First, the 

model does not explain natural resource-seeking and 

strategic asset-seeking FDI and their trade effects on 

the home and host countries (Dunning, 1993). Second, 

although foreign production in another developed 

country may displace exports of the final products 

from the home country there may be new trade in 

intermediate products and in other complementary 

products (Cantwell and Bellak, 2000).     

 

Eclectic Paradigm 

Dunning (1973, 1974, 1981, and 1988) developed 

an approach known as the “eclectic paradigm” in  

order to explain why firms engage in production 

activities in fo reign countries. Dunning (1981) 

identifies three conditions for FDI to occur. First, the 

firms must possess net ownership-advantages over the 

competing firms in the host country. Without the 

ownership-advantages, there is no source of benefits 

to the firms to offset the additional costs of operating 

abroad. Second, it must be more beneficial for the 

firms to internalise these advantages through direct 

investment rather than selling them on external 

markets via licensing. Third, even when the first two 

conditions are met, the host country where FDI takes 

place must offer special locational advantages to be 

used in conjunction with those deriving from the 

ownership and internalisation. In the absence of 

locational advantages, exporting will be chosen over 

direct investment as an alternative way to exploit the 

ownership advantages of the firms.  

The relationship between international trade and 

FDI does not run in just one direction but is an 

interactive one. Different types of FDI affect trade 

patterns in different ways. The most commonly used 

categorisation in the literature is developed by 

Dunning (1993) by extending the eclectic paradigm. 

Broadly speaking, four main types of FDI can be 

distinguished; resource-seeking, market-seeking, 

efficiency-seeking, and strategic asset-seeking FDI.   

Firstly, resource-seeking FDI relates to the 

exploitation of natural resources in the host countries. 

Such investments include the extraction of metallic  

ore and mineral deposits in the case of mining and the 

use of fertile land and helpful climate in the case of 

agriculture by mult inational firms, which have 

developed the technologies of mining and farming. 

Resource-based activity in the host countries was the 

earliest type of FDI and was dominant from the 

second part of the nineteenth century up to the Second 

World War. The host countries were often colonies or 

former co lonies or dependent territories of the 

investing countries. The trade effects of resource-

seeking FDI are the easiest to understand. There are 

two respects in which resource-seeking FDI are in  

conflict with the conventional trade model represented 

by the H-O-S model. First, this type of FDI creates 

trade and does not replace it. Resource-seeking 

investments especially promote the exports of natural 

resource-based products from the host country while 

they may also increase exports of agricultural or 

mining equipment from the investing country.  

Second, trade also becomes intra-firm as well as inter-

firm, since a large proportion of trade has taken place 

within the MNE network thorough managerial 

decisions rather than free market transactions. 

However, the direction of trade flows conducted by 

such FDIs can be explained by relative factor 

endowments. That is, LDCs export resource-based 

products while developed countries export capital-
intensive and high technology goods. 

Secondly, market-seeking FDI aims to supply final 

goods to a host country market, sometimes together 

with a neighbouring regional market, particu larly if 

the host country is a member of a regional economic 

grouping. As far as the market-seeking FDI-trade 

relationship is concerned, market-oriented investments 

are more difficu lt to classify, a priori, since they have 

both trade-replacing and trade-creating effects.  It is an 

empirical matter to assess which of these effects will 

dominate. First, market-seeking FDI, often called  

“import-substituting FDI” from the host country 

viewpoint, rep laces the exports of final products from 

the home country with local production in the host 

country. This trade-substitution effect is relatively  

more pronounced in the literature, such as in the 

product cycle model or other models of the transition 

from exporting or licensing to international production 
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(Buckley and Casson, 1981). However, when the host 

country imposes a tariff or some other trade barriers, 

trade is actually replaced by this tariff or trade barriers 

not by local production.  FDI becomes the only viable 

means for a MNE to continue to serve the local market  

(Cantwell, 1994).   

Second, market-seeking FDI can create trade 

between the home and host countries in two ways 

(Lipsey and Weiss, 1984). One of the most common 

ways is that the parent company or its home country 

suppliers may export raw materials and/or 

intermediate goods for further processing by the 

subsidiary, as well as other products for resale, which  

are complementary to those produced locally by the 

subsidiary. The second way is that the presence of the 

subsidiary helps to expand the demand for other home 

country products in the host country. Marketing and 

distribution channels created by FDI might enable the 

home country to export other goods and services to 

customers that would not be reached in the absence of 

FDI. 

Thirdly, efficiency-seeking FDI occurs when 

MNEs shift part of their value-added chain to another 

country in order to increase the profitability of their 

overall operations. Efficiency-seeking FDI is of two 

kinds. The first one is labour-seeking FDI, where 

MNEs move labour-intensive segments of their 

production activities to developing countries due to 

the increasing competition among producers in 

developed countries. This has been a characteristic of 

some Japanese FDI in Asia; US FDI in Mexico and 

Central America; and Western European FDI in 

Central and Eastern Europe. More recently, as real 

wages have risen over time in some Asian countries, 

labour-seeking investments have moved on to other, 

lower-wage Asian countries. Another form of 

efficiency-seeking FDI is horizontal FDI in  

differentiated products.  This type of FDI takes place 

in countries with broadly similar economic structures 

and income levels and is designed to take advantage of 

economies of scale and of differences in consumer 

tastes. As the markets of developing countries are 

enlarged with regional trading arrangements, these 

investments are likely to become more common in  

those countries (Robson, 1993). Both types of 

efficiency-seeking FDI are generally trade-creat ing 

since they give rise to the exports of labour-intensive 

products and promote the exports of raw materials and 

intermediate goods from the home countries. 

Finally, strategic-asset-seeking FDI usually arises 

at an advanced stage of the globalisation of a firm 

when firms invest in developed countries in order to 

acquire R&D capabilit ies. For example, Japanese and 

Korean firms invested in microelectronics in the 

United States (UNCTAD, 1999). On the other hand, 

some developing countries can receive this type of 

FDI by developing their human resources and 

infrastructures. For instance, the availability of skilled  

labour and the requisite telecommunicat ion 

infrastructure have led some MNEs to locate their 

R&D activ ities and headquarters‟ services in 

Singapore, software development in India, and service 

centres for airline reservations in the Caribbean 

(UNCTAD, 1999). St rategic-asset-seeking FDI is also 

predominantly export-oriented. It usually promotes the 

export of high-skill labour services from developing 

countries and gives rise to the export of services and 

equipment from the home countries.  

 

NEW TRADE THEORIES  

As was mentioned earlier, much of international 

trade and FDI in the early 1980s actually took place 

between developed countries which had similar factor 

endowments and much of this trade and FDI was 

intra-industry. These developments led to significant 

changes in the approaches towards both MNEs and 

international trade. International economists have 

constructed models to integrate FDI into trade theory 

by combining elements of ownership and location-

specific advantages. According to the new trade 

models, the activ ities of MNEs are d ivided into two  

categories; firm-level activit ies (headquarters) and 

plant-specific activ ities (activ ities related to the 

production process), generating firm-level and plant-

specific fixed costs. Headquarter services are often 

called „knowledge-capital‟ and capture all firm 

specific assets (e.g., engineering, management, 

market ing and financial services, patents, blueprints, 

trademarks) and generates. Knowledge-capital often 

has a joint input or „public good‟ property within the 

firm so that it can easily be transferred to additional 

production facilit ies at very low cost without 

dimin ishing returns to those assets. Production 

activities, which can be div ided further into 

intermediate and final goods production, can be 

separated geographically in response to factor price 

differences between countries. Hence, these models 

admit the existence of firm-level and plant-specific 

economies of scale associated with firm specific 

inputs. 

New trade models have distinguished between 

vertical and horizontal FDI, based on the distinction 

between market access and factor price differences. 

This distinction is reflected in the organisation of 

foreign production and has important implicat ions for 

the trade composition of both home and host 

countries. Helpman (1984, 1985) and Helpman and 

Krugman (1985) constructed models to integrate 

vertical FDI into trade theory. Vert ical FDI can be 

defined as the geographical separation of different 

stages of the value-added chain. In order to relocate 

part of the production process in another country, first, 

the stages of production must have different factor 

intensities. For example, capital-intensive R&D and 

intermediate goods should be produced in a capital 

rich country and labour-intensive final assembly  

goods should be made in a country with low-wage 

unskilled labour. Consequently, this type of FDI takes 
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place between countries, which have different relative 

factor endowments. Second, vertical FDI is likely to 

be encouraged by low trade costs rather than high 

trade costs (e.g., transport costs, tariffs and quotas). A 

multinational firm transfers its headquarter services 

and production facilit ies to a foreign subsidiary for 

final assembly or to obtain natural resources cheaply if 

the shipment of those goods back to the MNE‟s home 

country is not costly.  

Vertical FDI has important implicat ions for the 

pattern and level of trade in both home and host 

countries, with the relationship between FDI and trade 

explained largely by types of integration: backward  

and forward. In the case of backward integration, the 

MNE establishes a subsidiary in another country to 

obtain natural resources that are processed by the 

parent company while, in the case of forward 

integration, the MNE shifts the labour-intensive stage 

of the production process to a developing country. 

Thus, it can be suggested that vertical FDI increases 

the exports of resource-based and/or final assembly  

goods from the host country, while the home country 

may export intermediate goods to the host country. 

This model is consistent with the H-O-S theory of 

comparative advantage in that developing countries 

export resource-based and labour-intensive goods, 

while developed countries export capital-intensive and 

high technology products. The principal drawback of 

the Helpman and Krugman approach is that although 

the model exp lains FDI flows between developed and 

developing countries, it ignores the predominant 

pattern of FDI between countries with identical factor 

endowments.  

Markusen (1984), Brainard (1993), and Horstmann 

and Markusen (1992) have produced models to 

integrate horizontal FDI into trade theory. Horizontal 

FDI consists of the duplication of the entire 

production process in several countries. The three key 

elements of these models are firm-level activit ies (like 

R&D) that are joint inputs across plants, plant-specific 

scale economies, and tariffs or transport costs between 

countries. According to Brainard (1993) and 

Horstmann and Markusen (1992), when countries 

have similar technology, preferences, and factor 

endowments, the higher the value of firm-level fixed  

costs and tariffs and transport costs relative to plant-

specific fixed costs, the more likely is the presence of 

horizontal FDI. Contrary to the H-O-S model of trade, 

trade cannot be explained by the comparative 

advantages since the countries have similar market  

size, technology, and factor endowments).  

Markusen (1995) and Markusen and Venables 

(1998) extended the  models of Horstman and 

Markusen (1992) and Brainard (1993) to introduce  

asymmetries between countries in terms of market  

size, technology, and relative factor endowments. 

According to this model, multinationals with 

horizontal direct investments will dominate 

international economic activit ies, when countries are 

similar in size, technology, and relative factor 

endowments, provided that trade costs are not very 

small. However, when the countries are moderately  

different in any of these characteristics, demands from 

the disadvantaged country will be met through both 

direct investments of MNEs and exports of national 

firms in the advantaged country. When the degree of 

difference is very large, the MNEs will leave the 

disadvantaged country completely and exports will 

dominate international economic activit ies between 

the countries. The reason for the replacement of direct 

investments by the exports of national firms is that 

production facilit ies of the national firms are located 

in the advantaged country in which sales are larger, 

factor costs are lower and real factor productivity is 
higher.   

Although this literature explains FDI between 

countries which have similar market size, technology, 

and relative factor endowments, it ignores vertical FDI 

that occurs due to differences in relative factor 

endowments. In his later studies, Markusen (1998, 

2000) developed a model (referred to as the 

„knowledge-capital‟ model) to explain the existence of 

both horizontal and vertical FDI simultaneously. 

According to the knowledge-capital approach, vertical 

FDI occurs when countries are similar in market size 

but are very different in their relative endowments, 

provided that trade costs are relatively low.  In the 

case of different market size, multinational firms  

locate their headquarter services in the skilled-labour-

abundant but small country while production activities 

are shifted to the unskilled-labour-abundant but large 

country. This type of fragmentation suits nicely the 

small and skilled-labour-abundant countries like 

Sweden, Switzerland, and the Netherlands. In the real 

world, multinational activit ies remain concentrated 

among the high-income countries with similar market  

size and relative endowments. However, the 1990s 

have witnessed an increasing amount of FDI going 

into developing countries. This suggests a movement 

toward more vertical type FDI relat ive to horizontal 
type FDI. 

Markusen (2000) identifies two kinds of 

relationship between FDI and trade, depending on the 

level of trade costs. First, given the existence of plant-

level scale economies, multinational firms with 

horizontal type investments dominate international 

economic activity if trade costs between two countries 

range from moderate to high. This type of FDI is a 

substitute for commodity trade between countries that 

are similar in terms of market size and relat ive factor 

endowments. Second, for low to zero trade costs, 

multinationals with vertical type investments 

dominate international economic activity. This type of 

FDI is complementary to commodity trade between  
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countries that are very different in terms of relative 

factor endowments.  

Following the new trade theory, Kojima (1995) 

made changes in his trade models to be consistent 

with this new literature. Both Kojima and new trade 

theories argued that FDI and trade can be either 

complement or substitute for each other, depending on 

the level of development in the host and home 

countries where FDI takes place. After the 

introduction of FDI inflows to developing countries, 

developed countries start to export capital-intensive 

intermediate goods, while developing countries export 

resource and/or labour-intensive goods back to 

developed countries. This trade-oriented model of FDI 

by Kojima is consistent with the vertical FDI models 

of Helpman and Krugman since Kojima dropped the 

assumption that all Japanese FDI is relatively more 

trade-oriented than US FDI. The two trade theories 

also suggest a substitutive relationship between FDI 

and trade flows when the two countries have similar 

factor endowments, technologies, and market sizes .  In  

short, the Kojima hypothesis resembles to the new 

trade theory in this respect.  The reason why the 

Kojima model is tested for Turkey is that it attempts to 

identify an economic relat ionship between the country 

sources of FDI inflows and its trade-orientation in the 

host countries. 

  

CONCLUS ION 

Surveys on both FDI and trade literature suggested 

that there is no simple exp lanation for the relationship 

between FDI and trade flows. Three groups of theories 

(traditional theories, FDI theories and new trade 

theories) are reviewed in this study. The earliest trade 

theory suggested that assuming there is no barrier to 

capital flows between countries, factor movements 

and trade are substitutes for each other (Mundell, 

1957). However, subsequent theory has shown that 

any divergence from the standard H-O-S assumptions 

can give rise to complementarity between factor 

movements and trade (Purvis, 1972). Kojima (1973, 

1975, and 1982), combining these two models, 

demonstrated that FDI promotes more trade between 

the home and host countries if it occurs in the host 

country‟s comparatively advantaged industry and 

displaces trade between the home and host countries if 

it occurs in the host country‟s comparatively  

disadvantaged industry. 

The second group of theories incorporated FDI and 

activities of MNEs into trade theory and provided 

some explanations for the interactions between FDI 

and foreign trade at the microeconomic level. 

According to the product cycle model, the character of 

FDI-trade relations is determined by the stage of the 

product cycle. In the maturing stage, FDI replaces 

exports of the innovating firm (or home country) to 

the host country. In the final stage, FDI is export-

oriented since the innovating firm (or home country) 

shifts its production to a developing country because 

of cheap labour considerations. Home country market  

or/and other developed country markets are supplied 

through production in the developing country. On the 

other hand, Dunning (1993) distinguished four main  

types of FDI regarding their motivations. Of the four 

FDI types, market-seeking is regarded as anti-export-

oriented while resource-seeking, efficiency-seeking, 

and strategic asset-seeking FDI are typical export-

oriented FDI. 

The third group of theories explained the recent 

developments in the pattern of foreign trade and FDI 

flows and distinguished two types of FDI which  

affects trade in different way. The first one is of the 

horizontal type, which involves the production of the 

same or slightly differentiated goods in another 

country. This type of FDI takes place among the 

developed countries, which have similar market sizes 

and factor endowments. Multinational enterprises set 

up production plants in another country in order to 

avoid high trade costs between the home and host 

countries. Therefore, it is more likely to reduce trade 

between the two countries.  The second one is of the 

vertical type, where part of the whole production 

process is located in another country to take advantage 

of cheap resources, such as labour and natural 

resources. This type of FDI takes place between 

developed and developing countries, where factor 

endowments are very different. Multinational 

enterprises locate part of the production processes in 

another country, provided that trade costs are low 

between the home and host countries. Therefore, it 

complements trade between the two countries.  
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Çok DeğiĢkenli Ġstatistik Yöntemlerde Varsayımlar, Önemleri ve Varsayımlardan 

Sapmaların Etkisi 
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ÖZET: AraĢtırma projelerinde kurulan hipotezlerin test edilmesinde sıklıkla kullanılan çok değiĢkenli 

istatistik yöntemler bazı önemli varsayımlara sahiptirler. Bu varsayımlar araĢtırma sonuçlarının tutarlı ve doğru 

olmasında öneme sahip bulunmaktadır. En önemli varsayımlar olarak çok değiĢkenli normallik ve varyans-

kovaryans matrislerin in eĢitliği ön palana çıkmaktadır. Varsayımların  sağlanmaları konusunda da bazı istatistik 

ve grafik testler bulunmaktadır.  

Bu çalıĢmada yukarıda bahsedilen varsayımlar ve bunların sağlanmasında baĢvurulan istatistik ve g rafik 

yöntemlerin ele alınması amaçlanmıĢtır. ÇalıĢmanın bu alanda çalıĢan ve çalıĢmak isteyen taraflara faydalı 

olacağı umulmaktadır. ÇalıĢ mada varsayımlar tek tek ele alınacak ve varsayımların sağlanmasında izlenecek 

yöntem ve varsayımlardan sapmaların etkisi çok değiĢkenli istatistik yöntemlerden biri olan diskriminant analizi 

üzerinde incelenecekt ir.  

Anahtar Kelimeler : Çok DeğiĢken li Ġstatistik, Varsayımlar, Normallik, EĢ Kovaryans Matrisleri.  

 

Assumptions of Multivariate Statistical Methods, Their Ġmportance and Effect of Deviat ions from 

Assumptions 

ABSTRACT: Mult ivariate statistics frequently used for testing hypothesis of research projects have some 

important assumptions. These assumptions are important for being consistent and accurate of research results. 

Two of most important assumptions are mult ivariate normality and equality of variance -covariance matrices. 

Some statistical and graphical tests are available for checking them.  

 The aim of this study is to examine these assumptions and statistical and graphical methods applied for testing 

them. It is thought that this study could be useful for interested parts. First the assumptions are dealt with and 

then the methods followed for testing them and effects of deviations from assumptions are  examined . 

Key words: Mult ivariate Statistics, Assumptions, Normality, Equality of Covariance Matrices . 

 

GĠRĠġ  

Çok değiĢkenli istatistik yöntemlerde değiĢkenler 

tek tek değil de birlikte alın ıp analiz edilmektedirler. 

Bu yöntemler parametrik olmayan yöntemlerden farklı 

olarak belirli varsayımlara konu olmaktadırlar Bu  

varsayımların en önemli iki tanesi çok değiĢkenli 

normallik ve varyans-kovaryans matrislerinin  

eĢitliğid ir. Bu yöntemlerden hareketle kurulan  

matemat ik modellerin bu varsayımlara dayandığı 

kabul edilmekte ancak varsayımlardan sapmalarda 

sıklıkla karĢılaĢılan durumlar olarak karĢımıza 

çıkmaktadır.  

Bu çalıĢ mada önce çok değiĢkenli istatistik 

yöntemlerin bazı önemli varsayımları tek tek ele 

alınmaktadır. Ardından varsayımlardan sapmalar 

halinde onların sağlanması amacıyla neler 

yapılabileceği açıklanmakta ve son olarak da 

varsayımların önemi ve varsayımlardan sapmaların  

etkisi çok değiĢken li b ir istatistik yöntem olan  

diskriminant analizi için incelenmektedir.  

 

NORMALLĠK (NORMALITY) 

Çok değiĢkenli istatistik yöntemlerin çoğu 

verilerin çok değiĢkenli normal bir dağılımdan  

geldiğini varsaymaktadır (Sharma, 1996:374). Çok 

değiĢkenli normallik varsayımı ay ırıcı değiĢken 

birimlerinin b ir anakütleden bağımsız ve tesadüfi 

olarak çekilmesi ve ayırıcı değiĢkenlerin doğrusal 

kombinasyonlarının örnekleme dağılımının normal 

olarak dağılmasıdır. Ayırıcı değiĢkenlerin  

ortalamaların ın örnekleme dağılımlarının tüm 

doğrusal kombinasyonlarının normalliğ ini test etmek 

için uygun testler henüz bulunmamaktadır  

(Tabachnick ve Fidell, 1996:512). 

Basit anlamda çok değiĢkenli normallik (iki veya 

daha fazla değiĢkenin kombinasyonu) her bir 

değiĢkenin tek değiĢkenli normal ve aynı zamanda 
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onların kombinasyonlarının da normal olduğu 

anlamındadır. Sonuç olarak eğer b ir değiĢken çok 

değiĢkenli normal ise o aynı zamanda tek değiĢkenli 

normaldir. Ancak tersi durum doğru olmak zorunda 

değildir.(iki veya daha fazla tek değiĢkenli normal 

değiĢkenin çok değiĢkenli normal o lmak zorunda 

olmaması durumu) (Hair vd., 1998:70-71). 

Çok değiĢkenli normallik üzerine hem teoride hem 

de uygulamada yapılmıĢ çok sayıda çalıĢma 

bulunmaktadır. Mardia (1970:519-530), çok 

değiĢkenli normalliği test etmek için tek değiĢkenli 

basıklık ve çarpıklıktan çok değiĢken li çarpıklığa 

geçiĢ esasına dayanan bir test geliĢtirmiĢtir. Beirlant 

v.d. (1999:119-142),  genelleĢtirilmiĢ kantillere dayalı 

olarak çok değiĢkenli normallik için uygunluk analizi 

yapmıĢlardır. Dufour (2003:891-906), çok değiĢkenli 

normallik için kesin çarpıklık-basıklık (exact  

skewness and kurtosis) testlerin i incelemiĢtir. Small 

(1980:85-87), çok değiĢkenli normalliğ i test ederken 

marjinal basıklık ve çarpıklığı ele almıĢtır. Gray v.d. 

(1998:135-150), çok değiĢkenli normalliği Avustralya 

hisse senedi getirileri için test etmiĢlerd ir. Royston 

(1983:121-133), Shapiro-W ilk W istatistiğinden 

hareketle çok değiĢkenli normalliğin sağlanmasında 

kullanılan bazı yöntemleri ele almıĢtır. Hwu v.d.  

(2000:379-390), Q-Q grafiklerin in korelasyon 

katsayılarını ku llanmak suretiyle çok değiĢkenli 

normalliğ i test etmiĢlerdir. Watson (1990:682-695), 

çalıĢ masında çok değiĢkenli normalliğin  

sağlanmasında uç değerler (outliers) ve dönüĢümlerin  

etkilerini finansal oranları kullanmak suretiyle 

incelemiĢtir.  

Bu bölümde önce tek değiĢkenli ve sonra çok 

değiĢkenli normallikle ilgili testler incelenecek ve en 

son olarak normallikten sapmalar halinde 

yapılabilecek dönüĢümler ele alınacaktır. 

 

Tek DeğiĢkenli Normallik Testi 

Tek değiĢkenli normalliği test etmek için grafik ve 

istatistik testlere baĢvurulabilir.  

 

Grafik Testler 

Normallik için en basit test gözlem birimlerini 

normal dağılıma yaklaĢan bir dağılımla karĢılaĢtıran  

histogramların kontrol edilmesid ir (Hair vd., 1998:71). 

Küçük örnek hacimlerinde nokta (dot) diyagramlarının  

ve 25 den büyük örnek hacimlerinde (n > 25) 

histogramların tek değiĢkenli bir dağılımın normal b ir 

dağılıma uygun olup olmadığ ının belirlenmesinde 

kullanılması uygundur. Eğer bir değiĢkenin histogramı 

yaklaĢık olarak simetrik görünüyorsa daha ileri b ir 

kontrol, belirli aralıklardaki birimler sayılarak 

yapılabilir. Tek değiĢkenli normal bir dağılımda 

ortalamanın iiiiii ,  aralığ ında 

olması olasılığı .683, iiiiii 2,2  

aralığında olması o lasılığı ise .954‟dür. Sonuç olarak 

büyük bir örnek hacmi n ile 
iiiiii ,  

aralığına düĢen birimlerin o lasılığın ın (
1

ˆ
ip ) yaklaĢık 

.683 olması gerekmektedir. Benzer bir Ģekilde 

iiiiii 2,2  aralığ ına düĢen 

birimlerin gözlemlenen oranı (
2

ˆ
ip ) yaklaĢık .954 

olmalıdır. 
ip̂ ‟nin örnekleme dağılımına normal 

yaklaĢımını ku llanarak ya                           

 ya da      

nn
p

nn
p

i

i

628.046.954.
3954.ˆ

396.1317.683.
3683.ˆ

2

1

 

değerleri i. birim için varsayılan bir normal 

dağılımdan sapmaları gösterebilir (Johnson ve 

Wichern, 1992:153-154). 
Grafikler herhangi bir veri analizinde her zaman 

faydalı araçlardır. Q-Q grafikleri normallik varsayımını 

değerlendirmek için kullanılabilir. Bu grafikler her bir 
değiĢken üzerinde örnek birimlerinin marjinal dağılımları 

için uygulanabilir. Bunlar eğer birimler gerçekte normal 
dağılıyorsa gözlemlenmesi beklenen kantil ile örnek 

kantilinin bir grafiğidir. Noktalar düz bir çizgi boyunca 
çok yakın bir Ģekilde durduğu zaman normallik 

varsayımı savunulabilir olacaktır. Eğer noktalar düz bir 
çizgiden sapma gösteriyorsa normalliğe Ģüphe ile 

yaklaĢılır. Daha da ötesi sapmaların görünüĢü normal 

olmama durumunun yapısı hakkında ipuçları verir. 
Normal olmamanın nedenleri tanımlandıktan sonra 

düzeltici adımlar çoğunlukla mümkündür (Johnson ve 
Wichern, 1992:154).   

Bir Q-Q grafiği elde etmek için izlenecek adımlar : 

Orijinal b irimler, x(1),x(2),. . . , x(n), onlara karĢılık 

gelen (1-1/2)/n, (2-1/2)/n,. . . .,(n-1/2)/n olasılık 

değerlerin i elde etmek için küçükten büyüğe doğru 

sıralanır; 

Olasılık değerlerine karĢılık gelen q (1),q(2),. . . q(n) 

standart normal kantiller hesaplanır; ve  

(q(1), x(1)),(q(2), x(2)),. . . ,(q(n), x(n)) b irim çiftlerinin  

grafiğ i çizilir ve grafiğ in doğruluğu incelenir.  

Örnek büyüklüğü yeterince fazla olmadıkça 

özellikle örneğin n≥20 Q-Q grafikleri bilg ilendirici 

değildir. Birimlerin normal bir anakütleden geldiği 

bilinse bile küçük örnek hacimleri için Q-Q grafiğinin  

doğruluğunda bir miktar değiĢken lik olab ilir (Johnson 

ve Wichern, 1992:155-156). 

Q-Q grafiklerinin doğruluğu grafikteki noktaların  

korelasyon katsayıları hesaplanarak bulunabilir. Q-Q 

grafikleri için korelasyon katsayısı  

  

 
n

1j

2

)j(

n

1j

2

)j(

n

1j

)j()j(

Q

qqxx

qqxx

r  

formülü yardımıy la bulunur. Eğer rQ aĢağıda verilen 

Tablo 2.5 deki uygun değerin altına düĢerse α 
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anlamlılık seviyesinde normallikle ilg ili hipotez 

reddedilir (Johnson ve Wichern, 1992:157). 

Tablo 1 Normallik için Q-Q Grafiği Korelasyon 

Katsayısı Testi Kritik Noktaları 

Örnek 

Hacmi 

n 

α  Anlamlılık seviyeleri 

.01 .05 .10 

5 

10 

15 

20 

25 
30 

35 

40 

45 

50 
55 

60 

75 

100 

150 
200 

300 

.8299 

.8801 

.9126 

.9269 

.9410 

.9479 

.9538 

.9599 

.9632 

.9671 

.9695 

.9720 

.9771 

.9822 

.9879 

.9905 

.9935 

.8788 

.9198 

.9389 

.9508 

.9591 

.9652 

.9682 

.9726 

.9749 

.9768 

.9787 

.9801 

.9838 

.9873 

.9913 

.9931 

.9953 

.9032 

.9351 

.9503 

.9604 

.9665 

.9715 

.9740 

.9771 

.9792 

.9809 

.9822 

.9836 

.9866 

.9895 

.9928 

.9942 

.9960 

İstatistik  Testler 

Normalliğ i değerlendirmede Q-Q grafiğinin  

incelenmesine ek olarak istatistik testler de 

kullanılabilir. Çarpıklık (skewness) ve basıklık 

(kurtosis) normalliğ in iki göstergesidir. Çarpıklık, 

ortalamalara ve dağılma ö lçülerine ek olarak 

birimlerin hangi değerlerde toplandığını göstererek 

birimler hakkında bu iki ölçünün verdiği bilgilere 

önemli bir katkıda bulunur. Basıklık ölçülerin in amacı 

da her iki uçtaki değerler arasındaki dağılıma oranla 

ortalamaya yakın değerlerde nasıl toplanma olduğunu 

saptamakt ır (Orhunbilge, 2000:128-137). Bir dağılım 

normal olduğu zaman çarpıklık (α3) ve basıklık (α4 – 

3) değerleri sıfırd ır. Pozitif çarpıklık birimlerinin  

çoğunun dağılımın solunda toplanması ve sağ 

kuyruğun uzun olması durumunu ifade eder. Negatif 

çarpıklıkta ise durum tersidir sol kuyruk uzundur. 

Sıfırın üzerindeki basıklık değerleri uzun kuyruklu ve 

sivri bir dağılımı gösterirken sıfırın altındaki basıklık 

değerleri kuyruklarda birçok birimin bulunduğu basık 

bir dağılımı gösterir (Tabachnick ve Fidell, 1996:70).   

Çarp ıklık ortalamalara, kartillere ve momentlere 

dayanan üç ölçü yardımıy la hesaplanabilir. Ġstatistik 

paket programlarında momentlere dayanan çarpıklık 

değeri örnek verilerinden hareketle aĢağıdaki formül 

yardımıy la bulunur. Değerin pozitif olması birimlerin  

küçük değerlerde, negatif olması büyük değerlerde 

toplandığını gösterirken sıfır o lması da simetrik b ir 

dağılımın göstergesidir (Orhunbilge, 2000:136-137).  

Çarp ıklık
3i )

s

xx
(

)2n)(1n(

n
  

Yine istatistik paket programlarında momentlere 

dayanan basıklık ölçüsü örnek verilerinden hareketle 

aĢağıdaki formül yard ımıyla hesaplanır. Bulunan 

değer pozitif ise dağılımın sivri (leptokurtic), negatif 

ise  basık (platykurtic) ve sıfır olduğunda ise normal 

olduğu anlaĢılır (Orhunbilge, 2000:138-139).       

Basıklık
)3n)(2n(

)1n(3
)

s

xx
(

)3n)(2nn)(1n(

)1n(n 24

i
 

Hem basıklık hem de çarpıklık için, hesaplanan 

değerle H0 hipotezdeki sıfır değeri test eden anlamlılık 

testleri mevcuttur. Çarpıklık için standart hata n örnek 

birim sayısını göstermek üzere yaklaĢık o larak  

   
n

6
ss

   

olarak bulunur. Hesaplanan çarpıklık değeri sıfır 

değeriyle z dağılımı ku llan ılarak karĢılaĢtırılır. Burada  

z değeri, 

   

ss

0Çarp
z

   

formülüyle hesaplanır ve Çarp,  çarpıklık için  

hesaplanan değeri ifade eder.  

Basıklık için standart hata yaklaĢık olarak  

   
n

24
sk

  

olarak bulunur ve hesaplanan basıklık değeri sıfır 

değeriyle z dağılımı kullanılarak karĢılaĢtırılır. z 

değeri 

   

ks

0Bas
z   

formülüyle hesaplanır.  Bas ,  basıklık için hesaplanan 

değerdir. Geleneksel fakat tutucu (.01 veya .001) α 

seviyeleri küçük ve orta boy örneklerdeki basıklık ve 

çarpıklığı an lamlı o lup olmadığ ını değerlendirmek 

için kullanılır. Örnek hacmi büyük olduğu zaman 

anlamlılık testleri yapmak yerine dağılımın Ģekline 

bakmak iyi b ir düĢüncedir. Örnek büyüklüğü arttıkça 

hem basıklık hem de çarpıklık için standart hata 

değerlerin in azalması nedeniyle büyük örneklerde 

normallikten sadece küçük sapmaların olması halinde 

bile sıfır h ipotezi büyük bir o lasılıkla reddedilir  

(Tabachnick ve Fidell, 1996:72-73). 

Büyük bir örnekte, istatistik olarak anlamlı 

çarpıklığa sahip bir değiĢken analizde büyük b ir 

farklılık yaratacak Ģekilde normallikten yeterli derece 

sapmayı çoğunlukla göstermez. Diğer bir deyiĢle, 

büyük örneklerde anlamlı çarpıklık seviyesi onun 

gerçek büyüklüğü (sıfırdan uza klaĢtıkça daha kötü) ve 

dağılımın görünümü kadar önemli değild ir. Aynı 

zamanda büyük bir örnekte sıfır basıklıktan 

uzaklaĢmanın etkisi azalır. Örneğin, negatif  basıklıkla 

bağlantılı olarak varyansın düĢük tahmin leri 100 ve 

daha büyük birimli örneklerde; pozit if basıklıkla 

bağlantılı düĢük varyans tahmin leri 200 veya daha 

büyük örnek hacimlerinde ortadan kaybolur 

(Tabachnick ve Fidell, 1996:72-73). 

Normallik varsayımın ın ekonometrik çalıĢmalarda 

olduğu gibi istatistik analizde oldukça sık aranması 

dolayısıyla normallik testleri o ldukça yaygındır. Bu  

bağlamda Mardia (1980:279-320), D‟Agostino ve 

Stephens (
1986)

 ve Baringhaus v.d. (1989:363-379) 

tarafından taramalar yaklaĢık 40 farklı normallik testi 
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olduğunu göstermektedir. Normalliğin  

değerlendirilmesinde ku llanılan bu testlerden önemli 

sayılabilecek bazıları χ
2
 Uygunluk, Kolmogorov- 

Smirnov, Shapiro Wilk, Anderson-Darling, Cramér-

von Mises, Shapiro-Francia, Weisberg-Bingham, 

D‟Agostino, Filliben ve Jarque-Bera testlerid ir 

(Dufour vd., 1998:154-173). 

 Burada χ
2
 uygunluk testlerinin alternatifi olan  

Kolmogorov-Smirnov ve Shapiro Wilk testlerinden 

bahsedilecektir. Kolmogorov-Smirnov testi örnekten 

elde edilen kümülatif nisbi frekans dağılımının  

anakütle teorik olasılık dağılımıy la karĢılaĢtırılmasına 

dayanır. Hesaplanması gereken D istatistiği, gözlenen 

kümülatif nisbi frekans dağılımı (f) ile kümülat if 

teorik frekans dağılımı )f(  arasındaki maksimum 

mutlak farktır. Teorik olasılık dağılımlarıyla elde 

edilen nisbi frekanslar ile gözlenen nisbi frekansların  

farkları alınarak D değeri elde edilir .  

  D = max  

Hesaplanan bu değer çeĢitli anlamlılık düzeyleri ve 

örnek birim sayıları (n) için kritik değerleri gösteren 

tabloda bulunan Dα/n değeriyle karĢılaĢtırılır.  

D ≤ Dα/n ise H0 kabul yani anakütle H0 da iddia 

edilen teorik dağılıma uygundur sonucuna varılır.  

D > Dα/n ise H0 red yani anakütle H0 da iddia 

edilen teorik dağılıma uygun değildir kararı alın ır  

(Orhunbilge, 2000:281-282).  

Tek örnek Kolmogorov- Smirnov testi ile   gözlem 

birimlerinin normal, binom, poisson veya uniform b ir 

dağılımdan gelip  gelmediğ i test edilebilir. Yine 

ortalama ve varyans bilinmediği ve yerine örnek 

tahmin leri kullanıldığ ında Kolmogorov-Smirnov testi 

yerine Lilliefor testi uygulanabilir (SPSS Base, 

1999:48-319). 

Shapiro-Wilk testi dağılımı b ilinmeyen bir 

fonksiyon olan F(x)'den çekilen X1, X2,..., Xn 

değerlerinden oluĢan n birimli bir örnek verilerinden 

yararlanmaktadır. Testin hipotezleri Ģunlardır.  

H0 :  F(x), ortalama ve varyansı belirli olmayan 

bir normal dağılıma sahiptir. 

H1 :  F(x)' in dağılımı normal değildir.  

Yukarıda verilen hipotezleri test etmek için  

Shapiro-Wilk test istatistiğini hesaplamak üzere önce 

aĢağıdaki değer bulunur. 

  

2n

1i

i )XX(D    

Daha sonra örnek verileri X
(1)

 ≤ X
(2) 

≤…….≤X
(n)

 

biçiminde sıralanır. Küçükten büyüğe sıralanmıĢ 

örnek verilerinden hareketle k = n/2 olmak üzere, a1 , 

a2 ,……ak 
5
 katsayıları elde edilerek aĢağıdaki test 

istatistiği hesaplanır (Acar, 1998:153). 

 
2

k

1i

)i()1in(

i )XX(a
D

1
W  

                                                 
5
 Söz konusu ai değerleri, Shapiro-W ilk testi için 

çeĢitli örnek büyüklüklerine göre hazırlanmıĢ olan  

standart tablodan elde edilmektedir.  

Yukarıdaki fo rmülden elde edilen test istatistiği ve 

örneklem hacminden hareketle Shapiro-W ilk 

tablosundan bulunan değer, seçilen anlamlılık 

düzeyinden büyük olduğunda dağılımın normal 

olduğu sonucuna ulaĢılmakta , aksi halde Ho 

reddedilmektedir. 

 

Çok DeğiĢkenli Normallik 

Bu kısım, Johnson ve Wichern (Johnson ve 

Wichern, 1992:158-163) kaynağından alınmıĢtır. 

Burada iki ve daha fazla sayıda değiĢken için 

normallik varsayımı kontrol ed ilmek istenir. Daha 

önceki bölümde tek değiĢkenli marjinal dağılımlar ele 

alındı. ġimdi iki değiĢken li durum incelenmeye 

baĢlanacaktır. Eğer birimler çok değiĢken li normal b ir 

dağılımdan alınsaydı iki değiĢkenli her b ir dağılım 

normal ve değiĢkenlere ait serpilme diyagramı da  

yaklaĢık olarak elips görünümlü o lmalıd ır. Daha da 

ötesi iki değiĢkenli x sonuçlar seti olan 

5.2

2

1 xx , .50 o lasılığa sahip 

olacaktır. Sonuç olarak μ onun tahmini olan x  ile ve 
1 onun tahmin i o lan S

-1
 ile  yer değiĢtirmek 

suretiyle tüm x’ler 5.2

2

1 xxSxx  

olacak Ģekilde örnek birimlerin in yaklaĢık o larak % 

50‟sinin elips içinde kalması beklenmektedir. Eğer bu 

gerçekleĢ miyorsa normallik varsayımı Ģüphelidir.  

Bir veri setinin kümülatif normalliğ ini 

değerlendirmede diğer bir yöntem  

x1, x2 ,. . . xn‟in örnek b irimlerini temsil ettiği 

yerde  

xxSxxd jjj

12
,    j = 1, 2,     , n  

formülüyle hesaplanan genelleĢtirilmiĢ kareli 

uzaklıklara (Squared Generalized Distances) dayanır. 

Bu yöntem iki değiĢkenli durumla sınırlı değildir. 

DeğiĢken sayısının ikiden fazla olduğu tüm 

durumlarda da ku llanılabilir.  

Anakütle çok değiĢkenli normal ve hem n hem de 

n-p 25 veya 30 dan daha büyük olduğunda 
22

2

2

1 ,...,, nddd  kareli uzaklıkların her b iri bir Ki kare 

tesadüfi değiĢkeni gibi hareket etmelidir. Bu  

uzaklıklar bağımsız olmasa veya tam olarak Ki kare 

dağılımı göstermese bile sanki onlar öyleymiĢ gibi 

onların grafiğini çizmek faydalıdır. Bu grafik Ki kare 

veya Gama grafiği olarak isimlendirilir çünkü Ki Kare 

dağılımı daha genel olan Gama dağılımın ın özel b ir 

halidir. 

 Ki kare grafiğ ini çizmek için : 

Kareli uzaklıklar küçükten büyüğe doğru 
2

)(

2

)2(

2

)1( ... nddd  olacak Ģekilde sıralanır. 

njp /2/1
2

‟nin ki kare dağılımın p  

serbestlik dereceli 100(j-1/2)/n persantili olduğu yerde 

njd pj /2/1, 22

)(  çift lerinin grafiğ i çizilir. 
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Grafik düz bir çizgiye benzemelidir. Sistematik 

olarak eğri olan kalıplar normallikten sapmayı iĢaret 

eder. Çizginin sağ uzağına düĢen bir veya iki nokta 

daha fazla d ikkat edilmesi gereken büyük uzaklıkları 

veya uç değerleri gösterir.  

Yukarıda normallik varsayımın ı kontrol etmek için  

bazı oldukça basit yöntemler tartıĢıldı. Özellikle 

njd j ,...2,1,2
 hesaplanması ve elde edilen  

değerlerin  χ
2
 persantillerle karĢılaĢtırılması savunulur. 

Özetlemek gerekirse örneğin p değiĢkenli normallik 

aĢağıda belirtilen durumlarda sağlanır.  

Kabaca 
2

jd nin yarısın ın )50(.2

p ‟ye eĢit veya 

daha az olması. 

Sıralı kareli uzaklıklar 2

)(

2

)2(

2

)1( ... nddd  ile                   

)
2/1

(,),
2/12

(),
2/11

( 222

n

n

nn
ppp    

arasındaki grafiğin yaklaĢık olara k düz bir çizgi 

olması. 

Normallikten sapmalar sıklıkla bir veya daha fazla 

uç değerden kaynaklanmaktadır. Bu tür gözlemler 

aĢağıdaki grafiklerin b ir veya birkaçı yard ımıyla 

çoğunlukla tanımlanabilmektedir.  

Her bir değiĢken (i = 1, 2, ….p) için gözlemler 

),,2,1,( njxij   veya standartlaĢtırılmıĢ 

gözlemlerin (zij = (xij - x stem and leaf diyagramları 

veya histogramları. 

Her b ir değiĢken çifti için  birimlerin  

eĢleĢtirilmelerinden elde edilen serpilme d iyagramları. 

Kareli uzaklıkların ( xxSxxd jjj

12

,    j = 1, 2, . . . n) Ki kare grafikleri   

 

Normallik Ġçin DönüĢümler  

Eğer veriler normal bir dağılımdan gelmiyorsa 

dönüĢtürülmüĢ değiĢkenin dağılımı normal o lacak 

Ģekilde dönüĢüme tabi tutulabilir. Çok değiĢkenli 

durumda marjinal dağılımı normal olmayan her bir 

değiĢken onun dağılımın ı normal yapmak için  

dönüĢüme tabi tutulur. Normallik için bazı 

dönüĢümler aĢağıdaki tabloda verilmektedir (Sharma, 

1996:382). 

Tablo 2 Normalliği Sağlamak Ġçin DönüĢümler 

Ölçek türü Uygulanacak DönüĢüm 

Değerler Karekök dönüĢümü 

Oranlar (p) Logit (p) = 0.5 log ( p/ 1-p ) 

Korelasyonlar (r) Fisher Z = 0.5 log ( 1+r / 1-r  ) 

 

Yine dönüĢümler için bir kaynak olması açısından 

orijinal dağılımlar ve normalliğ in sağlanması için  

dönüĢümler sayfa 6‟da Grafik 1‟de verilmiĢtir 

(Tabachnick ve Fidell, 1996:83).  

Hiçb ir dönüĢümün uygun olmadığ ı durumlarda 

normalliğ i sağlamada güç dönüĢümü (power 

transformation) kullanılabilir. Bunun türünü 

tanımlamak için analit ik yöntemler kullanılabilir  

(Sharma, 1996:382). 

Güç dönüĢümleri sadece pozitif değerli değiĢkenler 

için tanımlanmıĢtır. Ancak bu göründüğü kadar 
kısıtlayıcı bir durum değildir çünkü negatif değerli 

birimler sözkonusu ise veri setindeki her bir birime sabit 

bir sayı eklenmek suretiyle bu sorun giderilir. x tesadüfi 
olarak seçilen bir gözlem birimi olsun. DönüĢümün gücü 

bir λ parametresine endekslenmiĢtir. λ için verilen bir 
değer belirli bir dönüĢümü ifade eder. Örneğin λ = -1 için 

dönüĢüm x
-1

 Ģeklinde olacaktır. Mümkün dönüĢüm 
sıraları aĢağıdaki gibidir. 

           

   ,  ,  ,  ,  ,ln  ,
1

  , 322/144/101 xxxxxxxx
x

x

Güç dönüĢümü seçiminde marjinal nokta diyagramı 

veya histograma bakılır ve büyük değerlerin  

ortalamalara göre simetrisin i artırab ilmek için içeri 

doğru çekilmek veya dıĢarı doğru itilmek zorunda 

olup olmadığına karar verilir. Yukarıda gösterilen 

dönüĢümlerin bir kıs mıy la yapılacak deneme ve 
yanılma hesaplamaları ile iyileĢme elde edilmeye 

çalıĢılır. Son seçim normallik varsayımının sağlanıp 
sağlanmadığını görmek için Q-Q grafikleriyle veya diğer 

kontrollerle daima incelenmelidir (Johnson ve Witchern, 
1992:165). 

 

Eġ  KOVARYANS MATRĠSLERĠ 
GruplandırılmıĢ veriye sahip çok değiĢkenli 

analizlerin bir çoğunda kovaryans matrislerinin 

eĢitliğinin test edilmesi gerekmektedir. Bazı 
uygulamalarda asıl ilgi alanı kovaryans matrislerinin 

karĢılaĢtırılmasıdır. Bunun bir örneği olarak asal 
bileĢenler analizi verilebilir. Bu eĢitlik testinin ikinci 

genel bir uygulaması çok değiĢkenli varyans ve doğrusal 
diskriminant analizi gibi standart çok değiĢkenli 

analizlerin bir çoğu için geçerli olan eĢ kovaryans 

matrisleri varsayımını kontrol etmektir (Schott, 2001:25-
36). Bağımlı değiĢkenler için varyansların homojenliği 

durumunun çok değiĢkenli genelleĢtirimi varyans 
kovaryans matrislerinin homojenliğidir. Varsayım her bir 

grupiçi varyans kovaryans matrisinin aynı anakütle 
varyans kovaryans matrisinden örneklenmesi ve tek bir 

hata tahmini elde edebilmek için uygun bir Ģekilde 

birleĢtirilebilmesidir. Eğer grupiçi hata matrisleri 
homojen değilse birleĢtirilmiĢ matris hata varyansının bir 

tahmini olarak yanıltıcı sonuç verir (Tabachnick ve 
Fidell, 1996:382). 

 

EĢ Kovaryans Matrislerinin Testi 
Diskriminant analizi, MANOVA ve diğer çok 

değiĢkenli istatistik yöntemler kovaryans matrislerinin 

eĢitliği varsayımında bulunmaktadır. Bu amaçla ilk kez 
1949 yılında Box tarafından M istatistiği tanıtılmıĢtır. 

Box‟s M istatistiği tek değiĢkenli (p=1) eĢ varyans testi 
olan Barlett‟s B testinin genelleĢtirilmesiyle elde 

edilmektedir. Diğer bir anlatımla p =1 için hesaplanacak 
Box‟s M istatistiği Barlett‟s B istatistiğine eĢittir 

(Albayrak, 2003:53-54).  

Diskriminant analizi uygulamasına grupiçi kovaryans 
matrisleri anlamlı olarak farklı ise gerçekte izin verilmez. 

Barlett ve Box kovaryans matrislerinin eĢitliği için birer 
test geliĢtirmiĢlerdir. Box‟s M testi yapısı gereği daha 
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geneldir ve bilgisayar çıktılarında verilmektedir. Box‟s 

M testi F dağılımı ve Barlett‟s B testi ise Ki kare dağılımı 
göstermektedir. Bununla beraber B ve M formülleri 

birbirine benzerdir. DeğiĢken sayısı p, grup sayısı g, her 

gruptaki birim sayısı Nj ve grup içi kovaryanslar da Cj 
olmak üzere Box‟s M istatistiği aĢağıda verilmektedir 

(Tacq, 1997:255). 

 

g

1j

jjw ln1nlngNM CC  

Burada;  

g

1j

jnN    ve 
gN

C)1n(

C

g

1j

jj

w
 

Bu M istatistiğinin anlamlılığı Ki-kare ve F istatistiği 

ile test edilmektedir. Bu değerlere iliĢkin hesaplamalar 
sayfa  7‟de verilmiĢtir. (Albayrak, 2003:54). 

Grafik 1 Orijinal Dağılımlar ve Normallik Ġçin DönüĢümler  

 

 

 

Ters (Ġnverse) 

Logaritma (Log arithm)  

Karekök (Square root) 
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Yansıt  ve tersi  

(Reflect  and inverse)  

Yansıt  ve logaritma  

(Reflect  and logarithm)  

 

Yansıt ve karekök 

(Reflect  and square root ) 
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DeğiĢken sayısı ve grup sayısı 6‟dan küçük ve tüm 

gruplar için örnek büyüklükleri 20‟den büyük 

olduğunda Ki-kare istatistiği, diğer durumlarda ise F 

istatistiği kullanılmalıd ır (Albayrak, 2003:54). Box‟s 

M testi normallikten sapmalara karĢı çok duyarlıdır, 

bu yüzden bu test yapılmadan önce ayırıcı 

değiĢkenlerin tek değiĢkenli normallikleri kontrol 

edilmelidir (Hair vd., 1998:348).  

 

EĢ Kovaryans Matrisinden Sapmaların Etkisi 

EĢ olmayan kovaryans yapısı diskriminant 

analizini bir çok yönden etkilemektedir. Temelde, 

grup ortalama vektörlerindeki farklılıkların anlamlılık 

testleri ve sınıflandırma bundan etkilenmektedir  

(Dillon  ve Goldstein, 1984:380). 

Hotelling‟s Ġki Örnek T
2
 istatistiği (Hotelling‟s 

Two Sample T
2
 Statistics) doğrusal diskriminant 

analizinin istatistik testleri ile  yakından ilg ili 

olduğundan eĢ olmayan kovaryans matrisleri 

durumunda bu istatistiğin gücü üzerine bulgular 

önemli olmaktadır. Bulgular, kovaryans matrislerinin  

hetorejenliği Ģartları alt ında T
2‟

nin güçlülüğünün hem 

değiĢken sayısı ve hem de gruplardaki örnek 

büyüklüklerine bağlı olduğunu göstermektedir. 

DeğiĢken sayısının artmasıyla veya grup örnek 

büyüklükleri farklı olduğu zaman gerçek anlamlılık 

seviyesi verilen anlamlılık seviyesinden daha büyük 

olmaktadır. Bu da anlamlı farklılık olmadığı 

Ģeklindeki sıfır hipotezin in ortalama vektörleri 

gerçekte eĢit olsa bile sıklıkla reddedilmesi sonucunu 

doğurur. Buna ek olarak Holloway ve Dunn (1967) 

değiĢken sayısı arttırıldığ ı zaman, testlerin örnek 

büyüklüklerindeki eĢit olmayan artıĢlara duyarlılığının  

arttığını ve anlamlılık seviyesinin yine sapma 

gösterdiğini belirtmiĢlerdir (Dillon ve Goldstein, 

1984:380). 

EĢ olmayan kovaryans matris yapısının 

sınıflandırma üzerine etkilerine daha fazla önem 

verilmektedir. Gilbert (1969) ve Marks ve Dunn 

(1974) çalıĢmalarıy la doğrusal diskriminant 

fonksiyonu ve ikinci derece fonksiyon arasındaki 

uyuĢmanın kovaryans farklılıklarına, değiĢken 

sayısına ve gruplar arasındaki ayrıma bağlı olduğunu 

göstermiĢlerdir. Buna ek o larak örnek büyüklüğü 

değerlendirmelerinin küçük örnek hacimleri, küçük 

değiĢken sayıları ve kabaca benzer kovaryans 

yapılarıyla ikinci derece formun doğrusal fonksiyon 

kadar iy i performans göstermediğin in önemi 

vurgulanmıĢtır (Dillon ve Goldstein, 1984: 380).  

Yine kovaryans matrislerinin eĢitliğinden 

sapmaların alfa ve beta hatalarını etkiled iği 

belirt ilmektedir. Ancak yapılan simülasyon 

çalıĢ maları, etkin in beta hatasına kıyasla alfa hatası 

üzerinde daha çok etkili olduğunu göstermiĢtir. 

AraĢtırmalar eĢ hücre büyüklükleri durumunda 

anlamlılık düzeyi, eĢit olmayan kovaryans 

matrislerinden etkilenmediğini göstermiĢtir. Bu  

yüzden yapılması gereken eĢ hücre büyüklükleri elde 

etmektir. Bununla beraber eĢ olmayan hücreler 

durumunda anlamlılık düzeyi, orta düzeyde kovaryans 

matris farklılığından bile ciddi olarak etkilenmektedir. 

Ġki gruplu  analizler için aĢağıdaki çıkarımlar 

simülasyon çalıĢmalarından elde edilmiĢtir. Küçük 

grup büyük gruptan daha büyük varyansa sahip ise test 

liberaldir ve testin gerçek alfa düzey i nominal alfa 

düzeyinden daha büyüktür. Diğer taraftan, büyük grup 

küçük gruptan daha büyük varyansa sahip ise test 

tutucudur ve testin gerçek alfa düzeyi nominal alfa 

düzeyinden daha küçüktür (Albayrak, 2003:52-53). 

Özetlemek gerekirse, mevcut bulgulara göre eĢ 

grup kovaryans matrisleri hipotezinin reddedilmesi 

grup ortalama vektörlerinin eĢitliğ inin testleri üzerine 

olumsuz etkide bulunur. Doğrusal ve ikinci derece 

kurallar arasındaki uyuĢma örnek büyüklüğü 

küçüldüğü, grup kovaryans matrisi farklılıklarının  

arttığı, grup ortalamalarının yakın laĢtığı veya değiĢken 

sayısı arttığı durumlarda azalacakt ır. Kovaryans 

matrislerinin anlamlı olarak farklı olduğu durumlarda 

ikinci derece bir diskriminant fonksiyonu daha uygun 

olabilir (Tacq, 1997:255). Daha detaylı olarak ifade 

etmek gerekirse çok değiĢkenli normalliğin sağlandığı 

ama eĢ kovaryans matrisleri varsayımının  

sağlanamadığı durumlarda benzer ön olasılıklar 

varsayımı altında optimum kural ikinci derece 

fonksiyona baĢvurmakt ır (Dillon ve Goldstein, 1984: 

380). 
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DOĞRUS ALLIK (LINEARITY)  

Doğrusallık varsayımı, değiĢkenlerin biri veya her 

ikisinin, b ir çok değiĢkenin kombinasyonları 

olabileceğ i bir Ģekilde, iki değiĢken arasında doğrusal 

bir iliĢki olmasıdır. Doğrusallık pratik anlamda 

önemlidir, çünkü Pearson korelasyon katsayısı, R, 

sadece değiĢkenler arasındaki doğrusal iliĢkiyi 

ölçmektedir. Eğer değiĢkenler arasında büyük 

doğrusal olmayan bir iliĢki varsa onlar dikkate 

alınmaz (Tabachnick ve Fidell, 1996: 78). 

Doğrusallığ ı değerlendirmenin en yaygın yolu 

değiĢkenlerin serpilme diyagramlarını (Scatter Plots) 

incelemek ve verideki, eğer varsa, doğrusal olmayan 

kalıpları belirlemektir. Alternatif bir yaklaĢım ise tek 

değiĢkenli regresyon analizine baĢvurmak ve artık 

değerleri (Residuals) incelemekt ir. Artık değerler 

bağımlı değiĢkenin açıklanamayan kıs mını yansıtır, 

yani iliĢkinin herhangi bir doğrusal olmayan kısmı 

artık değerlerde görünmektedir (Hair vd., 1998: 75). 

 

Doğrusallığın Sağlanmasında DönüĢümler  

Doğrusal olmayan bir iliĢkin in saptanması 

durumunda doğrusallığı sağlamada sıklıkla ku llan ılan  

yöntem, bir veya her iki değiĢkeni birden dönüĢüme 

tabi tutmaktır. Veri dönüĢümlerine bir alternatif olarak 

iliĢkinin doğrusal olmayan kıs mın ı temsil etmesi 

amacıyla yeni değiĢkenlerin türetilmesi söylenebilir. 

Ġki değiĢken arasında doğrusallığı sağlamada 

kullanılabilecek bir çok yöntem vardır ancak en basit 

doğrusal olmayan iliĢkiler dört kategoriden birine 

koyulabilir. Hem bağımlı hem de bağımsız 

değiĢkenler için potansiyel dönüĢümler Grafik 2‟de 

verilmiĢtir (Hair vd., 1998: 75-77).  

Ġki değiĢken arasındaki doğrusallığı sağlamada çok 

sayıda dönüĢüm uygulanabilmekte, ancak doğrusal 

olmayan iliĢkiler dört grup altında toplanmaktadır. 

Her grafik, ikinci derece fonksiyonun hem bağımlı 

hem de bağımsız değiĢkenlere uygulanan 

dönüĢümlerini göstermektedir. Örneğin, değiĢkenler 

arasındaki iliĢki Grafik 2.a‟da olduğu gibi ise, her iki 

değiĢkenin karesi alınarak iliĢki 

doğrusallaĢtırılabilmektedir. Çoklu dönüĢüm 

seçenekleri söz konusu olduğunda doğrusallık 

sağlanana kadar en üstteki dönüĢümden aĢağıya doğru 

hareket edilerek dönüĢümler gerçekleĢtirilmelidir. 

Örneğin; Grafik 2.b‟de iki değiĢken arasındaki iliĢkiyi 

doğrusallaĢtırmak için bağımsız değiĢkenin karesi 

alın ıp bağımlı değiĢkene sırasıyla Log Y, -1/Y ve Y  

dönüĢümleri uygulanır ve bunlardan doğrusallığı 

sağlayan dönüĢüm seçilir. Grafik 2.c‟de ise 

doğrusallığ ı sağlayabilmek için 9 dönüĢüm seçeneği 

söz konusu olmaktadır. Bu dönüĢümler doğrusallık 

sağlanana kadar yukarıdan aĢağıya doğru denenerek 

gerçekleĢtirilir (Albayrak, 2003: 55-56). 

 

  

 

 

Grafik 2 Doğrusallığı Sağlamada DönüĢümlerin 

Seçimi 

 
 

ÇOKLU DOĞRUS AL BAĞLANTI 

(MULTICOLLINEARITY)  

Çok değiĢkenli istatistik yöntemlerin  

varsayımlarından biri de modele alınan değiĢkenler 

arasında çoklu doğrusal bağlantının olmamasıdır. 

Birden fazla bağımsız değiĢken söz konusu olduğunda 

ortaya çıkmaktadır. Bağ ımsız değiĢkenler arasındaki 

basit doğrusal korelasyon katsayıların ın yüksek yani 

1‟e yakın o lması, diğer b ir ifadeyle bağımsız 

değiĢkenlerin birb irlerine bağımlı olması anlamını 

taĢımaktadır (Orhunbilge, 2000:195). Eğer ayırıcı 

değiĢkenler arasında hiçbir bağlantı yoksa yani bu 

değiĢkenler arasındaki korelasyon katsayısı sıfıra 

eĢitse bunlara dikey (orthogonal) değiĢkenler denir 

(Koutsoyiannis, 1977: 236). Aslında multico llinearity 

terimi birden fazla doğrusal bağlantının ve collinearity 

de tek bir doğrusal bağlantının varlığına iĢaret 

etmektedir, ancak uygulamada bu ayrıma nadiren  

baĢvurulur ve mult icollinearity her iki durum içinde 

kullanılmaktadır.  

 

Çoklu Doğrusal Bağlantı Probleminin Önemi  

Çoklu doğrusal bağlantının varlığı halinde hatırda 

tutulması gereken bazı noktalar Ģöyle özetlenebilir 

(Sharma, 1996: 265-273). 

Ayırıcı değiĢkenlerin seçimi çoklu doğrusal 

bağlantıdan etkilenir. Bir değiĢkenin modele 

alınmaması sadece onun önemli o lmadığ ı anlamında 

değildir. Bu değiĢkenin önemi çok olab ilir ve gruplar 

arasında ayırım yapabilir fakat onun diğer 

değiĢkenlerle o lan yüksek korelasyonu nedeniyle 

modele dahil edilmez. 

Diskriminant fonksiyonunda değiĢkenlerin  

önemin i belirlemek için standart katsayılar ve diğer 

ölçülerin ku llanılması uygun olmayabilir. Bir değiĢken 

aralarında korelasyona sahip olduğu değiĢkenlerin  

önemin i azaltabilir. Sonuç olarak her b ir değiĢkenin  

önemine iliĢkin yorumların değiĢkenlerde çoklu  
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doğrusal bağlantının varlığı mevcut olduğu zaman 

yapılmaması tavsiye olunur.  

DeğiĢkenler arasında çoklu doğrusal bağlantı var 

ise adım adım d iskriminant analizi çoklu doğrusal 

bağlantının kaynağına bağlı olarak uygun olabilir veya 

olmayabilir. Anakütleden kaynaklanan çoklu doğrusal 

bağlantıda bağımsız değiĢken ler arasındaki 

korelasyonun görünümü örnekleme hatalarıy la birlikte 

örnekten örneğe aynıdır. Böyle bir durumda adım 

adım diskriminant analizinin ku llan ımı uygundur 

çünkü değiĢkenler arasındaki iliĢki anakütlenin b ir 

özelliğidir ve sonuçlar örnekten örneğe 

değiĢmeyecektir. Diğer yandan eğer bağımsız 

değiĢkenler arasındaki korelasyon yapısı örneğe göre 

değiĢiyorsa adım adım d iskriminant analizinin  

sonuçları örnekten örneğe farklı olab ilecektir. Buna 

örnekten kaynaklanan çoklu doğrusal bağlantı denir. 

Bu durumda adım adım d iskriminant analizi uygun 

değildir.  

 

Çoklu Doğrusal Bağlantının S aptanması 

Çoklu doğrusal bağlantının saptanmasında 

kullanılan yöntemlerin bazıları aĢağıda belirtilmiĢtir.  

1. Basit korelasyon matrisin in kontrol edilmesi. 

Genel olarak, iki bağımsız değiĢken arasındaki basit 

korelasyon katsayısı anlamlı ise bu durum çoklu  

bağlantı problemine yol açabilir. Buna rağmen, her 

zaman anlamlı korelasyon çoklu bağlantı problemine 

yol açmamaktadır. Eğer basit korelasyon katsayısı 

çoklu korelasyon katsayısından küçükse çoklu 

bağlantı problemine neden olmayabilir. 

2. Modele yeni değiĢkenler ilave edildiğinde çoklu  

determinasyon katsayısı, R
2
 , değerlerindeki 

değiĢimlerin incelenmesi. Eğer modele yeni bağımsız 

değiĢkenler ilave edildiğ inde R
2
‟de önemli bir 

değiĢme sağlanamadıysa çoklu bağlantı problemi 

ortaya çıkmıĢ olabilmektedir (Gujarati, 1995: 335-

336).  

3. Özdeğerler (Eigenvalues) ve ġart Endeksi 

(Condition Ġndex) değerlerin in incelenmesi. Çoklu  

doğrusal bağlantının varlığ ını saptamak için  

özdeğerler (eigenvalues) kullan ıld ığında 3 çeĢit 

istatistiğe baĢvurulur: ġart Endeksi (Condition Index), 

ġart Say ısı (Condition Number) ve Varyans Payları 

(Variance Proportions). Tabloda özdeğerlerin en 

büyükten (λ1) en küçüğe (λk) doğru listelenmesi 

bilinen bir yöntemdir. ġart endeksi (CI) her bir 

özdeğer için aĢağıdaki formülle bulunur. 

                             

J

1
JCI  

Yukarıdaki formülden ilk yani en büyük özdeğer 

için geçerli Ģart endeksi değerinin 1 olduğu görülür. K 

ayırıcı değiĢkene sahip bir korelasyon matrisi için  

hesaplanan özdeğerler toplamı da daima k‟ya eĢit 

olacaktır. En  büyük Ģart endeksi değeri, en büyük 

özdeğer (λ1) ile en küçük özdeğer (λk) değerinin 

birbirlerine bölünmesi ile bulunur ve Ģart sayısı (CN) 

olarak adlandırılır.    

                            

k

1CN  

Özdeğer değerleri varyans değerleri olduğundan 

dolayı CIj ve CN ideal ayırıcılar olan asal bileĢenlerin  

standart sapmalarının oranlarıdır. CIj ve CN  negatif 

değer almazlar ve yüksek değerler çoklu doğrusal 

bağlantı için potansiyel olarak görülür. Eğer CN, 30‟u  

aĢarsa çok güçlü doğrusal bağlantı söz konusudur. 

ġüphesiz böyle bir CN, 30‟a eĢit veya daha büyük 

değere sahip iki veya daha fazla CIj değerleriyle 

bağlantılı olabilir. 

4. Varyans ArtıĢ Faktörlerin in Ġncelenmesi. Çoklu  

doğrusal bağlantıyı saptamak için kullanılan en etkin  

yöntem varyans artıĢ faktörleridir. Kısaca VIF olarak 

gösterilen bu değerler;  

  
)R1(

1
VIF

2

k

k
 

formülü ile hesaplanır. 
2

kR , k. bağıms ız değiĢkenin 

diğer bağımsız değiĢkenlerle arasındaki çoklu  

determinasyon katsayısıdır. VIFk‟nın 1‟e yakın olması 
2

kR ‟nın 0‟a yakın olduğunu, yani xk‟nın diğer 

bağımsız değiĢkenlerle doğrusal iliĢkisinin o lmadığ ını 

gösterir. R
2

k 0 o lduğunda VIF, 1‟den büyüktür. 

VIF‟ler büyüdükçe ciddi bir çoklu doğrusal 

bağlantının varlığından söz edilir. Uygulamada, 10‟un 

üzerindeki VIF‟lerin ciddi çoklu doğrusal bağlantı 

göstergesi olduğu kabul edilmektedir (Orhunbilge, 

2000: 196).  

 

 Çoklu Doğrusal Bağlantı Ġçin Çözümler  

Çoklu doğrusal bağlantıyı azaltmak ve bu suretle 

modelde kalan ayırıcı değiĢkenlerin katsayılarının  

standart hatalarını düĢürmek amacıyla b ir veya birden 

fazla ay ırıcı değiĢken modelden atılabilir. Bu ö lçü bazı 

sınırlamalara sahiptir. Bunlardan birisi modelde kalan  

ayırıcı değiĢkenlerin katsayıların ın büyüklüğünün 

modele dahil edilmeyen birbiriy le bağlantılı ayırıcı 

değiĢkenlerce etkilenmesid ir.  

Bazen çoklu doğrusal bağlantıyı önlemek amacıyla 

yeni birimlerin modele ilave edilmesi mümkündür. 

Ancak bu durum sıklıkla kullanılamaz. Örneğin  

iĢletme ve ekonomide birçok ayırıcı değiĢken kontrol 

edilemez bu yüzden yeni birimler daha öncekiler gibi 

aynı bağlantı kalıbını gösterme eğiliminde olacakt ır.  

Birbiriyle iliĢkisi olan iki ayırıcı değiĢken 

toplamları alınarak tek b ir değiĢken olarak modele 

dahil edilebilir. 

Çoklu doğrusal bağlantı problemi için en küçük 

kareler yöntemiy le kullanılabilecek diğer bir çözüm 

yöntemi yüksek korelasyona sahip ayırıcı değiĢkenlere 

dayanan ve bağlantılı ayırıcı değiĢkenlerin doğrusal 

bir kombinasyonu Ģeklinde bir endeks olan bir veya 

birden çok karma endeksler o luĢturmakt ır. Asal 

bileĢenler yöntemi b irbirleriyle bağlantılı olmayan 

karma endeksler sağlar. Bu tür karma endekslerin bir 

kaçı sıklıkla ayırıcı değiĢkenlerde mevcut bilg ilerin  

çoğunu aynen almaktadır. Bu tür bağlantısız karma 
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endeksler yüksek korelasyonlu asıl ayırıcı değiĢkenler 

yerine ayırıcı değiĢkenler analizde ku llan ılır.  

 Çoklu doğrusal bağlantıya çözüm olarak faktör 

analizi, asal bileĢenler analizi gibi çok değiĢkenli 

istatistik yöntemler ya da ridge regression gibi taraflı 

tahmin yöntemleri sıkça ku llan ılmaktadır (Gujarat i, 

1999:344). Bir tahmin leyenin küçük bir taraflılığı 

varsa ve tarafsız tahminleyenden daha kesin ise gerçek 

parametreye daha yakın olma olasılığ ı fazla olduğu 

için tercih edilmektedir.  

Varsayımlar açıklandıktan sonra son olarak 

sırasıyla varsayımların önemi ve varsayımlardan 

sapmaların etkisi incelenecektir.  

 

Varsayımların Önemi 

Diskriminant analizin in varsayımları 

araĢtırmacın ın amaçları ile yakından ilgilidir. Eğer 

araĢtırmacı sadece grup içi değiĢime oranla gruplar 

arasındaki değiĢ meyi maksimize eden diskriminant 

fonksiyonunu saptamak istiyorsa bütün gruplar için  

grup kovaryans ve dağılımlarının b irb irine eĢit 

olduğunu varsaymak yetecektir. AraĢtırmacının  

istatistiki önem ile ilgilenmesi durumunda ele alınan 

nitelikler veya değiĢkenler açısından grupların 

bilinmeyen fakat birb irine eĢit kovaryans ve 

dağılımlara sahip olduğu ve bu dağılımların çok 

değiĢkenli normal dağılımlar o lduğunu varsaymak 

gerekecektir. Son olarak araĢtırmacı yeni birimlerin  

gruplara atanması ile ilg ileniyorsa yanlıĢ sınıflandırma 

maliyetlerinin ve olasılıklarının eĢit olduğunu 

varsaymak zorunlu luğu vardır (KurtuluĢ, 1976:442). 

 

Varsayımlardan Sapmaların Etkisi 

Diskriminant analizinde sağlanması gereken en zor 

varsayımlar ayırıcı değiĢken ler üzerine çok değiĢkenli 

normal dağılım ve kovaryans matrislerin in eĢitliği 

üzerine olanlardır. BaĢta Lachenbruch olmak üzere bir 

çok yazar diskriminant analizinin bu varsayımlardan 

bazı sapmalara karĢı oldukça güçlü bir yöntem 

olduğunu göstermiĢlerdir (Klecka, 1982: 61).  

Çok değiĢkenli normal dağılım varsayımını 

sağlamayan değiĢkenler diskriminant fonksiyonunun 

tahmin inde problemlere neden olabilir (Hair vd., 

1998: 259). Normallik varsayımından sapma halinde 

anlamlılık testleri ve tahmin edilen hata oranları hatalı 

olabilir (Eisenbeis, 1977:898). 

Anlamlılık testlerinde, b ir örnekten elde edilen  

istatistik, o istatistiğin teorik olasılık dağılımıyla 

karĢılaĢtırılır. Eğer ilgilenilen anakütle bu varsayımı 

sağlamıyorsa, hesaplanan istatistiğin gerçek 

örnekleme dağılımı teorik olarak çıkarılan dağılımdan  

bir miktar farklı olacakt ır. Ġki dağılım arasındaki fark 

varsayımdan sapmanın derecesine bağlı olarak çok 

küçük veya çok büyük olabilir. Lachenbruch 

diskriminant analizin in normallik varsayımından 

küçük sapmalara karĢı fazla duyarlı o lmadığ ını 

göstermiĢtir. Sonuç, etkin lik ve doğrulukta bir miktar 

azalma Ģeklinde ortaya çıkar (Klecka, 1982: 61). 

Normallik varsayımı grup üyelikleri o lasılıklarına 

dayanan sınıflandırma için de önemlidir. Bu olasılıklar 

sadece ayırıcı değiĢkenler çok değiĢkenli normal b ir 

dağılıma sahip olduğunda uygun olan Ki kare 

dağılımından hesaplanır. Bu varsayım sağlanamazsa 

hesaplanan olasılıklar doğru olmayacakt ır. Bazı 

gruplar için olasılıklar abartılı bir Ģekilde yüksek 

çıkab ilirken diğer gruplar için ise olması gerekenden 

aĢağıda tahmin edilebilecektir. Sınıflandırma amaçları 

açısından tahmindeki doğruluk, sınırlardaki birimler 

için çok önemlidir. Eğer belli b ir b irim 0.90 olasılıkla 

1. gruba ait ise ve 0.10 o lasılıkla 2. gruba ait ise 

varsayımlardan sapmalar nedeniyle ortaya çıkan  

küçük yanlıĢlıklar için endiĢe etmeye gerek yoktur. 

Diğer yandan bir birim 0.51 olasılıkla 1. gruba ve 0.49 

olasılıkla 2. gruba ait ise alınacak karar konusunda çok 

dikkatli olmak gerekir. Burada varsayımlardan 

sapmalar nedeniyle o luĢacak küçük hatalar, ko laylıkla 

yanlıĢ bir sınıflandırmaya sebep olabilir (Klecka, 

1982: 61).  

Diskriminant analizi, sapmanın çarpıklıktan 

kaynaklanması durumlarında normallikten sapmalara 

karĢı güçlüdür. Örnek büyüklükleri eĢit ve çift kuyruk 

testleri kullanıldığ ı sürece tek değiĢkenli varyans 

analizinde 20 serbestlik dereceli bir örnek büyüklüğü 

çok değiĢkenli normallik bakımından güçlülüğü 

sağlayacaktır. Sadece birkaç ay ırıcı değiĢken olması 

durumunda (beĢ veya daha az sayıda) güçlülük, en 

küçük grupta 20 birim olması durumunda da beklenir. 

Eğer ö rnekler küçük ve eĢit büyüklükte değilse 

normalliğ in sağlanması sorgulanabilir bir durumdur. 

Ayırıcı değiĢkenlerin normal örnekleme dağılımına 

sahip olmaması durumunda bir veya birkaç değiĢkenin 

dönüĢüme tabi tutulması uygun olabilir (Tabachnick 

ve Fidell, 1996: 512-513).  

Eğer normallik hayati önemde bir varsayım değilse 

sonraki adım ne olacaktır sorusu akla gelir. Bir 

alternatif, normallik kontrolünden elde edilen 

bulguları dikkate almaksızın sanki veriler normal 

dağılım gösteriyormuĢ gibi ilerlemektir. Bu uygulama 

önerilmemektedir çünkü b ir çok durumda yanlıĢ 

sonuçlara götürür. Ġkinci b ir alternatif değiĢkenin  

dönüĢüme tabi tutulması yoluyla normal olmayan 

değiĢkeni daha normal görünür bir hale getirmekt ir 

(Johnson ve Witchern, 1992: 164). 

Eğer grup kovaryans matrisleri eĢit değilse 

kanonik diskriminant fonksiyonu ve sınıflandırma 

denkleminde sapmalar beklenir (Klecka, 1982: 62). 

Yine örnek hacmi küçük ve kovaryans matrisleri eĢit 

değilse tahminin istatistik anlamlılığı ters yönde 

etkilenir. Muhtemel durum yeterli örnek 

büyüklüklerine sahip gruplar arasında eĢit olmayan 

kovaryans durumudur ki bu Ģekilde birimler daha 

büyük kovaryans matrisli gruplara sınıflandırılır. Bu  

etki örnek büyüklüğü arttırılarak ve aynı zamanda 

sınıflandırma amaçları için grup spesifik (g roup-

spesific) kovaryans matrisleri kullanılarak min imuma 

indirilebilir. Son olarak eğer grup kovaryans matrisleri 

arasında büyük farklılıklar varsa ve alınan önlemler 
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etkiyi minimuma indirememiĢse bir çok istatistik 

paket programda bu lunan ikinci derece sınıflandırma 

yötemleri kullan ılab ilir (Hair vd. 1998: 259). 

Örnek birim sayıları eĢit veya çok büyük ise 

diskriminant analizi gupiçi varyans kovaryans 

matrislerinin eĢit olması varsayımından sapmalara 

karĢı güçlüdür. Ancak örnek büyüklükleri eĢit değil ve 

az sayıda olduğu zaman eğer varyans kovaryans 

matrisleri eĢit değilse anlamlılık testlerin in sonuçları 

yanıltıcı olabilir. Ġstatistik sonuç çıkarma uygun 

büyüklükteki örneklerle eĢit olmayan varyans 

kovaryans matrisleri bakımından genellikle güçlü  

olmasına rağmen sınıflandırma güçlü değildir. 

Birimler daha büyük değiĢkenliğe sahip gruplara 

sınıflandırılma eğilimindedir. Eğer sınıflandırma 

analizin önemli bir amacı ise varyans kovaryans 

matrislerinin  eĢitliğ i testi yapılmalıd ır (Tabachnick ve 

Fidell, 1996: 513). 

Asıl amacı gerçek hayatı uygun bir Ģekilde 

açıklayacak veya iyi tahmin edecek bir matematik 

modelde o lan bir araĢtırmacı için, en iyi rehber doğru 

sınıflandırma yüzdelerid ir. Eğer bu oran yüksek ise 

varsayımlardan sapmalar çok zararlı değildir. Veriyi 

iyileĢtirme veya alternatif formüller kullanma çabaları 

sadece marjinal iyileĢmeler sağlayacaktır. Doğru 

sınıflandırma yüzdelerinin düĢük olduğu durumlarda 

bunun varsayımlardan sapmalar nedeniyle mi yoksa 

zayıf ayırıcı değiĢkenler kullanmak suretiyle mi 

olduğunu söylemek zordur (Klecka, 1982: 62). 

Diskriminant analizi çok değiĢken li normal 

dağılım ve eĢ kovaryans matrisleri varsayımının  

sağlanamaması durumunda da kullanılabilir. Proble m 

sonuçların ku llan ılmasında ortaya çıkar. Onların neyi 

kastettiği ve ne kadarlık bir hatanın kabul edilebilir 

olduğu önemlidir. Bir çok geliĢmiĢ kitap alternatif 

yöntemler önermekte fakat bunlar gerçek sapma 

Ģiddetli olmadığından dolayı sadece küçük çaplı b ir 

iyileĢme sağlar (Klecka, 1982: 62). 

 

SONUÇ 

Çok değiĢkenli istatistik yöntemlerin  

varsayımlarının ele alındığ ı bu çalıĢ mada araĢtırma 

sonuçlarının hatasını en aza indirmek için bunların  

dikkatle gözden geçirilmesin in gerekliliği ortaya 

konulmuĢtur. Buna rağmen bir çok çalıĢmada 

varsayımların sıklıkla gözard ı edild ikleri 

görülmektedir. 

 Çok değiĢkenli normal dağılım varsayımını 

sağlamayan değiĢkenler diskriminant fonksiyonunun 

tahmin inde problemlere neden olurken normallik 

varsayımından sapma halinde anlamlılık testleri ve 

tahmin edilen hata oranları da hatalı olab ilmektedir. 

Varyans-kovaryans matrislerinin eĢit olmaması 

halinde kanonik diskriminant fonksiyonu ve 

sınıflandırma denkleminde sapmalar beklendiği 

vurgulanmıĢtır. Yine küçük örnek hac imlerinde 

kovaryans matrisleri eĢit değilse tahmin in istatistik 

anlamlılığ ı ters yönde etkilendiğ i belirt ilmiĢtir.  

Sonuçta, varsayımlardan sapmaların diskriminant 

analizi üzerindeki etkisi incelendiğinde ortaya çıkan  

durumun çok değiĢkenli istatistik yöntemlerin  

varsayımlardan küçük çaplı sapmalara karĢı oldukça 

güçlü yöntemler o lduğunu ortaya koyduğu 

söylenebilir. 
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Atatürk‟ün Din‟e BakıĢına Psiko-Sosyal Bir YaklaĢım 

 
Halil APAYDIN 

Yrd.Doç.Dr., KahramanmaraĢ Sütçü Ġmam Üniversitesi, Ġ.F., Felsefe ve Din Bilimleri Bölümü  Öğretim Üyesi  

 

ÖZET: Bu makalede Mustafa Kemal Atatürk‟ün dinsel yaĢamının bireysel boyutu ile ilgili tecrübe bo yutu 

üzerinde durulmuĢtur. Ayrıca, kültürel ve sosyal bir kurum olarak din in sosyal fonksiyonu ile ilgili dile getird iği 

düĢünceleri de ele alınmıĢtır. Bu bağlamda, Atatürk‟ün; laiklik, d in, Ġslam, Kur‟an, din eğitimi ve bazı dini 

kavramlarla ilg ili görüĢleri ele alınmıĢtır. 

Anahtar Kavramlar: Atatürk, d in, Kur‟an, din eğit imi, laiklik 

 

A Psycho-S ocial Approach to How Ataturk Looks at Religion  

 

ABSTRACT: Since his childhood Atatürk  has grown in a religious atmosphere and this has given shape to 

all of his relig ious belief, sensation and knowledge dimensions. His point of wiev to religion is positive and he 

objects all superstitions. In his opinion to prevent these, it is necessary to give a good religious education and its 

place must be schools. Besides, Atatürk had scholars made some studies for a better Religion and Quran  

understanding, and tried to establish the principles of how a khutba must be. With laicis m - as a defender of  a  

complete religion freedom- he  has aimed to protect relig ious belief styles.   

Keywords : Atatürk,  relig ion, qur‟an, education of religion, laicis m.  

 

 

GĠRĠġ  

Bilim doğası gereği, nesnelliğ i, objektifliği ve 

rasyonel değerlendirmeyi gerekt irmektedir. Doğa 

bilimlerinde bu ölçülere uymak daha kolaydır. Ancak, 

aynı Ģeyi sosyal bilimler için söylemek çok güçtür. 

Çünkü, sosyal bilimlerde az önce belirttiğimiz 

bilimsel kriterlere uymak tamamen araĢtırıcının  

bilimsel et ik anlayıĢına kalmaktadır. Elde ed ilen  

verileri yorumlama ve değerlendirme biçimi ulaĢılan  

sonuçları da etkilemektedir. Her Ģeyden önce bir 

konuda değerlendirme yapılırken konunun bütün 

boyutların ın ele alınması gerekmektedir. Atatürk ile  

ilg ili değerlendirmeler psiko-sosyal bağlamından 

koparılarak değerlendirilmekte ve sonuçlamalara 

gidilmektedir. ġu bilinmeli ki Atatürk‟ün “Nutuk” 

unun oluĢumu bizzat tarihi, siyasi, sosyal ve psikolo jik 

faktörler etkisiyle ortaya çıkmıĢtır. Dolayısıyla onun 

bir konu ile ilgili düĢünce, duygu ve davranıĢları bu 

bağlamlardan uzak değerlendirilemez.  

Atatürk‟ün dine ve Ġslam dinine bakıĢı bazı 

nedenlerden dolayı çok önemlidir: Birincisi, Atatürk 

ülkemizin düĢman iĢgalinden kurtarılmasında öncülük 

eden ve demokratik yönetime basamak oluĢturan 

Cumhuriyet yönetimini kuran b ir liderdir. Yani millet  

olarak tarih imizin son dönemde yetiĢtirdiğ i en önemli 

bir kiĢilikt ir. Ġkincisi, Atatürk de diğer insanlar gibi 

doğmuĢ, büyümüĢ, yaĢamın farklı alanlarında farklı 

yaĢantılar sürdürmüĢtür. Dolay ısıyla onun da her insan 

gibi inançları, düĢünceleri, değer yargıları ve farklı 

konularda farklı değerlendirmeleri olması 

kaçın ılmazdır. Üçüncüsü, bazı kiĢilerin dine karĢı 

kendi olumsuz tutum, düĢünce ve uygulamalarını 

Atatürk‟le özdeĢleĢtirmek suretiyle onu istis mar 

etmemeleri açısından da konu önemlidir. Din taraftarı 

gibi gözüken bazıları tarafından da Atatürk, din 

karĢıtı, dinsiz g ibi gösterilmeye çalıĢılmaktadır. Bu  

düĢüncenin ne kadar yanlıĢ olduğunu göstermek için  

de önemlid ir. Dördüncüsü de Atatürk‟ün dini inanç ve 

düĢünceleriyle ilgili yanlıĢ değerlendirmeler 

yapılabilmektedir. Bu, Atatürk‟ün manevi kiĢiliğine 

de ülkemize de zarar vermektedir. Doğru olan Ģeyler 

bilinmeli ve değerlendirmeler ona göre yapılmalıdır.  

Bir insanın herhangi bir konu ile ilgili tutum ve 

davranıĢı değerlendirilecekse, bunun bilimin ilkelerine 

göre yapılması gerekir. Eğer biz Atatürk‟ün dinle ilg ili 

tutumunun ne olduğunu araĢtırıyorsak dinin bireye 

yansıma boyutunu bilmemiz gereklidir. Dinin bireye 

ve topluma yansıyan yönü subjektif din, dinin kutsal 

met inleri ve öğretileri ise objektif din olarak 

kavramlaĢtırılmıĢtır. Bilimsel araĢtırmalarda dinin  

subjektif yönü araĢtırma konusu edilmekte; objekt if 

yönü ise dıĢarıda tutulmaktadır. Bu bağlamda din  

psikolojisi ve sosyolojisi alan ında yapılan 

araĢtırmalarda dinin genelde beĢ boyutu olduğu kabul 

edilmektedir. Bu boyutlar Ģunlardır: 

a)  
Ġnanç Boyutu: Ġnsanın dinsel inançlarını 

kapsar ve birey açısından önem ve 

fonksiyonların ı belirler. 

b) Ġbadet Boyutu: Din in, mensuplarından 

uymaların ı ve pratikte uygulamaların ı istediği, 

belirli yapılıĢ zaman ve Ģekilleri o lan ritüelleri 

kapsar.  

c) Duygu Boyutu: Dindar insanın içinde yaĢadığı 

ve onunla içsel aydınlanmaya ulaĢtığı d insel 

motifleri veya Tanrı ile olan iliĢkilerini 

(algılar, duyumlar, duygular ve sezgileri) içine 

almaktadır.  

d) Bilg i Boyutu: Birey in sahip olduğu dinî 

inancın kutsal met inlerinde yer alan dinin  

inanç, ibadet ve muamelatıyla ilg ili 

konulardaki bilg isidir ve onları kapsar.  

e) Etki Boyutu: Dinî inanç, pratik uygulamalar, 

tecrübeler ve bilgin in birey in günlük yaĢamı 

üzerine yaptığı etkileri içine almaktadır (Bkz.: 
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Glock-Stark 1965:23-27, 28-30, 31-32, 33-34, 

35-37; Mutlu 1989:196; Bayyiğit 1989:70,91-

100; Yaparel 1987:38,39-42; Kula 1993:31, 

32;  Özbaydar 1970: 5; Peker 2000:64-67, 110-

112, 113-115; Hökelekli 1998:74-75; Apaydın 

2001:186).  

Bireyin din le ilgili tercihlerin in Ģekillenmesinde 

onun çocukluk yaĢantıların ın önemi büyüktür. 

„Modelden Öğrenme‟nin en etkili olduğu dönem 

çocukluğun ilk y ıllarıd ır. Özellikle anne-babanın 

etkisi, bütün araĢtırmalarda kendini göstermektedir 

(Bkz.: Grom 1992:21,22; Peker 2000:67-68). Bu  

bağlamda Atatürk‟ün çocukluk yıllarına gid ilecek 

olursa onun çocukluğunun dini bir çevre içinde geçtiği 

düĢünülebilir (Kılıç A.F. 2000:241): Annesi Zübeyde 

Hanım‟ın çevresinde “Zübeyde Molla” olarak 

nitelendirildiğin i görüyoruz. O dönemde bir kiĢinin bu 

Ģekilde sıfat landırılmasından o kiĢinin Kur‟an, namaz, 

oruç gibi dini b ilg ileri bildiğ ini ve çevresindeki 

kiĢilere bunları öğrettiğin i anlayabiliriz. Atatürk‟ün 

annesi dini bilen ve oğlunu bu bilgilerle donatan birisi 

olarak düĢünülebilir. Bunu düĢündüren nedenlerden 

birisi de annesinin onu mahalle mektebine ilahilerle 

baĢlatmasıdır. Yine o dönemde ilköğrenimin i ald ığı 

“ġemsi Efendi Mektebi” ve sonra devam ettiği 

“Selanik Mülkiye Ġdadisi”, “Selan ik Askeri RüĢtiyesi” 

ve “Manastır Askeri Ġdadisi” programlarında ciddi din  

öğretimi veren kurumlard ı (Dönmez 1998: 153-54). 

Din in bireye yansıyan bu tecrübe alanının dıĢında 

psiko-sosyal araĢtırmalarda gündeme gelen ve 

William James tarafından geliĢtirilen ve bilimsel 

araĢtırmalarda göz önünde bulundurulan dinin objektif 

ve subjektif yönünün de dikkate alınması ve 

yorumlama ve değerlendirmelerin buna uygun olarak 

yapılması gerekmektedir (Objektid ve subjektif din  

tanımlamaları için bkz: James 2006) Bu bağlamda 

makalede ilk ana baĢlıkta din psikolojisi ve 

sosyolojisinde kabul edilen dindarlığ ın boyutları ve 

objektif-subjektif din kavramlaĢtırmaları çerçevesinde 

yorumlamalar yapılacakt ır. Ġkinci ana baĢlıkta ise, 

daha çok sosyal psikoloji teorilerinden sosyal 

fonksiyon ve sosyal öğrenme teorileri göz önünde 

bulundurularak yorumlamalara g idilecekt ir (Sosyal 

Psikolo jik teorilerle ilgili bkz.: KağıtçıbaĢı 2004;  

Arkonaç 2001). 

 

ATATÜRK’TE BĠREYS EL DĠNDARLIĞIN 

BAZI BOYUTLARI 

Atatürk’te Dini Ġnanç  

Dinin bireye yansıma boyutlarının baĢında dini 

inanç gelmektedir. Dini inancın temel kavramı ise 

Tanrı kavramıdır. Tanrı kavramı ile ilgili her b ireyin  

zihninde canlanan tasavvur farklı farklı o labilir. 

Atatürk‟ün bir tek Tanrı inancına sahip olduğunu 

O‟nun: “Allah birdir. Şanı büyüktür...” (Atatürkçülük 

I, 454) sözünden anlıyoruz. Kainatın anlamlılığ ı ve 

amacı ile ilg ili olarak da y ine Allah‟ın yaratma sıfatına 

vurgu yapmaktadır: “Allah, dünya üzerinde yarattığı 

bu kadar nimetleri, bu kadar güzellikleri insanlar 

istifade etsin, varlık içinde yaşasın diye yaratmıştır ve 

en büyük ölçüde yararlanabilmek için de bugün 

evrenden esirgediği zekayı, aklı insanlara vermiştir” 

(Atatürkçülük I, 415; Atatürk‟ün Söylev ve Demeçleri 

II 1952:107-108). Atatürk‟ün Tanrı kavramı ile  

iliĢkisinin basit bir iliĢki olmadığını, Tanrı kavramının  

zihninde belli bir yere oturmuĢ ve anlamlı bir 

bütünlüğe sahip bir yapı arzettiğ ini görüyoruz: “... 

Allah mefhumu insan beyninin çok güç 

kavrayabileceği metafizik bir meseledir” (Kocatürk 

1971: 206) derken, onun esas belirtmek istediği 

Allah‟ın varlığı meselesi değil, mahiyetini 

kavramadaki güçlüktür. Çünkü, onun Allah‟ın varlığı 

ile ilgili problem yaĢamadığ ını diğer sözlerinden 

anlıyoruz. Dini inancını açılayan kendi cümleleri de 

Ģöyledir: “Dinime, bizzat gerçeğe nasıl inanıyorsam, 

ona da öyle inanıyorum. Bilince ters, ilerlemeye engel 

hiçbir şey kapsamıyor” (Atatürkçülük I: 283;  

Atatürk‟ün Söylev ve Demeçleri III 1961: 70). Bu  

duyguları, gayet samimi bir biçimde dile getirmekten 

de geri durmamıĢtır. Dini ortadan kaldırmayı düĢünen 

bir insanın kendi duyguların ı bu kadar samimi b ir 

biçimde d ile getirmesi düĢünülebilir mi?  

 

Atatürk’te Dini Tecrübe (Duygu) 

Din duygusu, ilahi bir kuvvetin varlığından 

kaynaklanan düĢünce, tasavvur ve hareketlerin  

insanda uyandırdığı duygudur. Bu duygu insanı ilahi 

olanla temasa getirir ve ona yöneltir. Din duygusu 

diğer birçok duyguyu içerisine alan ve tanımlanması 

yapısı gereği zor olan tezahürleriyle 

anlamlandırdığımız ve tanıdığımız b ir yapıya 

kavuĢabilir. Onun dıĢa yansıyan elemanları, korku, 

sevgi, saygı, sempati, hayranlık, Ģükretme, 

minnettarlık, bağlılık, güvenme, teslim o lma ve 

sığınma gib i duygulardır (Müller 1920:12; Ribot 1927 

:121-122; Bovet 1958:14; Pöll 1965:80; Yavuz 

1983:34-35; Peker 2000:105).  

Din duygusu açısından Atatürk‟ü 

değerlendirdiğimizde; O‟nun yoğun olarak din i duygu 

yaĢadığı anlar olmuĢtur. Örneğin, Balıkesir Zagnos 

PaĢa Camii‟nde yaptığı konuĢma, „Allah‟tan sevap 

beklentisi‟n i ortaya koymaktadır: “Hz. Peygamberin 

mübarek yolunda olduğumuz bu dakikada milletimize; 

milletimizin bu gününe ve geleceğine ait hususları 

görüşmek maksadıyla bu kutsal yerde Allah‟ın 

huzurunda bulunuyoruz. Bu vesile ile büyük bir 

sevaba nail olacağımı ümit ediyorum.” (Atatürkçülük 

I, 464-465). Ġlahi varlığa sığınma ve teslimiyet, aynı 

zamanda, yapılan iyi iĢler sebebiyle „sevap 

beklentisi‟n i içerisinde bulunma hali, d ini tecrübenin 

doruk noktalarındandır. Allah‟tan yardım beklentisi ve 

O‟na güven duygusu dini duygunun önemli bir yanını 

oluĢturmaktadır. Ġstiklal SavaĢı yıllarında: 

“....Giriştiğimiz istiklal ve vatan mücadelesinde 

Cenab-ı Hakk‟ın avn-ü inayeti bizimledir” (Nutuk I, 

1976, 419-420) demiĢtir. Atatürk, 4.10.1922 y ılında: 

“...Görüyorsunuz ki; bize  yapmak istedikleri bütün 

felaketleri Cenab-ı Hak onların başına tevcih etti. 
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Cenab-ı Allah‟ın adaletinin bu kadar vazıh tecellisine 

hep beraber hamdüsena edelim” (Nutuk I 1976:870) 

demiĢtir. Onun bu sözü üzerine bütün meclis “Amin” 

diyerek karĢılık vermiĢtir. Onun yine Ģehitler ve ölen 

milletvekillerinin arkasından dua okunması konusunda 

meclis içerisinde dilek ve temennide bulunduğunu 

görüyoruz (Nutuk I 1976:764,871).  

Atatürk‟ün dini duygu bakımından en yoğun 

olduğu dönemin savaĢ yılları, dolayısıyla komutan 

olduğu yıllardır. SavaĢ esnasında askerlerin durumunu 

anlattığı Ģu pasaj O‟nun dini duygu yönünü de açıkça 

ortaya koymaktadır: “Yalnız size Bombasırtı vak‟asını 

anlatmadan geçemeyeceğim. Mütekabil siperler 

arasında mesafeniz sekiz metre, yani ölüm muhakkak, 

muhakkak... Birinci siperdekiler, hiçbiri 

kurtulmamacasına kamilen düşüyor, ikinciler, onların 

yanına gidiyor. Fakat ne kadar şayanı gıpta bir itidal 

ve tevekkülle biliyor musunuz? Öleni görüyor, üç 

dakikaya kadar öleceğini biliyor, hiç ufak bir futur 

bile göstermiyor; sarsılmak yok! Okumak bilenler 

ellerinde Kur‟an-ı Kerim, cennete girmeye 

hazırlanıyorlar. Bilmeyenler kelime-i şehadet çekerek 

yürüyorlar. Bu, Türk  askerindeki ruh kuvvetini 

gösteren şayanı hayret ve tebrik bir misaldir. Emin 

olmalısınız ki, Çanakkale muhaberesini kazandıran, 

bu yüksek ruhtur” (Nutuk I 1976:462). Onun dinin  

duygu boyutunu içselleĢtirdiğ inin d iğer bir iĢareti de 

dinsel bir anlam ve içeriğe sahip olan “gazi” sıfatının  

kendisine izafe edilmesine karĢı çıkmamasıd ır 

(KrĢ.:Kılıç 2000:242). 

Atatürk özellikle Ramazan ayında Çankaya 

KöĢkü‟nde hafızlara Kur‟an okutarak onları huĢu ile 

dinlemiĢtir. Ona Kur‟an okuyanlardan biri olan Hafız 

YaĢar Okur, bu konuda Ģu bilgileri veriyor: 

“Ramazanların Atam için çok büyük bir önemi 

vardı. Ramazan gelir gelmez incesaz heyeti Çankaya 

KöĢkü‟ne giremezdi. Kandil geceleri de saz 

çaldırmazdı. Sadece beni huzuruna çağırır, Kur‟an-ı 

Kerim‟den bazı sureler okuturlardı. Ben okurken  

gözleri bir noktaya takılır, derin bir huĢu ile dinlerd i. 

Ruhen çok mütelezziz olduğu her halinden anlaĢılırdı.  

Ramazanlarda bir ay müddetle Hacı Bayram Veli 

ve Zincirlikuyu Camilerinde Ģehitlerimizin ruhuna 

hatm-i Ģerif okumamı emrederd i. Büyük Atatürk bir 

çok vesilelerle Ģöyle demiĢlerd ir: 

-Mukaddes mihrabı cehlin elinden alıp ehlinin  

eline vermek zamanı gelmiĢtir.  

Bunu dini davranıĢlarına daima düstur 

yapmıĢlardır. Peygamber Efendimizden de büyük 

takdirlerle bahsederlerdi. O devirler için hep “Hz. 

Peygamberin zamanı saadetlerinde...” diye saygı 

kelimeleri ku llan ırlardı. Ayrıca Peygamber 

efendimizin dirayetli b ir devlet adamı, iyi b ir 

baĢkumandan olduğunu da sık sık tekrarlard ı.” 

(Jaschke V, Kısım 1-4 1973:62-63). 

Atatürk‟ün dini tecrübesinin anlaĢılması için en  

anlamlı durumu onun ölüm anında söylediği kelimede 

gizlidir. Onun bu sözü, dinle ilgili duygu, düĢünce ve 

söylemlerin in samimiliğ i için bir psiko lojik gerçekliği 

ifade etmektedir. Atatürk‟ün genel sekreteri Hasan 

Rıza Soyak, olayı Ģöyle anlatmaktadır: “Dr. NeĢet 

Ömer Ġrdelp yanaĢıp rica etti: -Dilin izi çıkarır mısınız 

efendim? Dilini ancak yarısına kadar çıkard ı. Doktor 

tekrar seslendi: -Lütfen biraz daha uzatınız! Nafile... 

Artık söyleneni anlamıyordu. Dilini uzatacağı yerde 

tekrar tamamen çekti. BaĢını biraz sağa çevirerek Dr. 

Ġrdelp‟e dikkat le baktı ve; „Aleykümesselam‟ dedi. 

Türk efsanesinin son sözü bu oldu: „Aleykümesselam‟” 

(Atatürk Öğrencileri Dergisi I, 1998:14). Dini 

yaĢantının içselleĢtirildiğ inin ve anlamlı bir forma 

sokulduğunun göstergesi kabul edebileceğimiz dinin  

duygu boyutu, Atatürk‟te bütün unsurları ile kendini 

göstermiĢtir. 

 

ATATÜRK’ÜN DĠNE BAKIġ ININ SOS YAL 

TEMELLERĠ VE ONUN DĠNLE ĠLGĠLĠ 

DÜġ ÜNCELERĠ 

Atatürk’ün Genel Olarak Dine BakıĢı 

Atatürk‟ün dine bakıĢını bireysel ve toplumsal 

yansımalarına göre değerlendirmek mümkündür. 

Atatürk diyor ki: “Din gerekli bir kurumdur. Dinsiz 

milletlerin devamına imkan yoktur. Yalnız şurası var 

ki, din Allah ile kul arasındaki bağlılıktır” (Kılıç, Ali 

1955:116; Atatürkçülük I: 453; Kocatürk 1971:206). 

Dindarlığ ın kul ile Allah arasındaki iliĢki olduğu ile 

ilg ili kavramlaĢtırmanın günümüzdeki yaygın kavramı 

“bireysel dindarlık”t ır. Bireysel dindarlık iki biçimde 

ele alınabilir: Birincisi, sekülerleĢ menin etkisiyle 

geliĢen bireysellik ve bunun bireye yansıyan yönü 

olan bireyleĢmenin yaĢamın her alanına nüfuz etmesi 

(dil, d in, kültür vd.). Ġkincisi ise, otonom dindarlık da 

diyebileceğimiz kiĢinin benliğ ini de aĢan ve 

organize/kurumsal d inin bazı tasavvurlarıyla da 

örtüĢmeyen dinsel algı düzeyi (Bkz.:Meadow ve 

Kahoe 1984:323; Kayıklık 2003:67-68). Atatürk‟ün 

genel olarak dine bakıĢı budur. Yani sosyolojik ve 

psikolojik kavramlaĢtırma düzeyinde onun bireysel 

dindarlığa vurgu yaptığı söylenebilir. KiĢilerin din  

seçimi ile ilgili olarak ise düĢündükleri d insel 

hoĢgörünün dıĢavurumudur. Buna örnek olarak onun 

Ģu sözlerin i verebiliriz: “Türkiye Cumhuriyeti‟nde her 

yetişkin, dinini seçmekte hür olduğu gibi, belirli dinin 

merasimi de serbesttir” (Ġnan 1969:470, 472). 

Atatürk‟ün bu sözleri bireysel olarak zihninde dinin  

yerinin ne olduğunu ortaya koyarken diğer taraftan 

dinin sosyal gerçekliğini ve yerin i de kabul ettiğ ini 

ortaya koymaktadır. Bugün sosyoloji biliminin genel 

kabulü dinin sosyal bir kurum olduğudur. Atatürk‟te 

bu konuda farklı düĢünmemektedir: “Milletimiz, din 

ve dil gibi kuvvetli iki fazilete sahiptir. Bu faziletleri 

hiçbir kuvvet, milletimizin kalp ve vicdanından çekip 

alamamıştır ve alamaz” (Atatürkçülük I: 457;  

Atatürk‟ün Söylev ve Demeçleri II 1959:66). 

Atatürk‟ün dini sadece toplumsal bir kurum olarak 

görmekle kalmadığ ını, bu yapısının sürdürülmesi 

gerektiğin i ısrarla vurguladığ ını görüyoruz. Bu vurgu 

çok anlamlıd ır. Niçin çok an lamlıd ır? Çünkü bazı 

çevreler, Atatürk‟ün dine karĢı olduğunu, ömrü  
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yetseydi dini tamamen ortadan kaldıracağı g ibi 

hezeyanları dile getireb ilmektedirler. Bu türden 

düĢüncelere en güzel cevabı, gerek bu sözler gerekse 

daha sonra ele alacağımız onun Ġslam din i hakkındaki 

düĢüncelerinde bulmaktayız.  

 

Atatürk’ün Ġslam Dinine BakıĢı 

 “Bizim dinimiz akla en uygun ve tabii bir dindir 

ve ancak bundan dolayı son din olmuştur. Bir dinin 

tabii olması için akla, fenne, ilme ve mantığa uygun 

olması lazımdır. Bizim dinimiz, bunlara tamamen 

uyar” (Atatürk‟ün Söylev ve Demeçleri II 1959:90). 

“Bizim dinimiz, milletimize aşağılık, miskinlik ve hor 

görülmeyi tavsiye etmez. Aksine Allah da Peygamber 

de, insanların ve milletlerin yücelik ve şereflerini 

muhafaza etmelerini emreder” (Atatürk Diyor ki: 82). 

BaĢka bir konuĢmasında ise Ģunları söylüyor: 

“Türk milleti daha dindar olmalıdır, yani bütün 

sadeliği ile dindar olmalıdır demek istiyorum. Dinime, 

bizzat hakikate nasıl inanıyorsam, buna da öyle 

inanıyorum. Şuura aykırı, ilerlemeğe mani hiçbir şey 

ihtiva etmiyor” (Atatürk‟ün Söylev  ve Demeçleri III 

1961:70).  

“Temeli çok sağlam bir dinimiz var. Malzemesi 

iyi; fakat bina, yüzyıllardır ihmal edilmiş. Harçlar 

döküldükçe yeni harç yapıp binayı takviye etmek 

lüzumu hissedilmemiş. Aksine olarak bir çok yabancı 

unsur-yorumlar, boş inançlar-binayı daha fazla 

hırpalamış” (Atatürkçülük I:459; Bozkurt 1955:102-

103) diyerek boĢ inançların dinin üzerindeki olumsuz 

etkilerini vurgulamıĢtır.  

Atatürk‟ün dine karĢı imiĢ gibi yorumlanmasının  

önündeki en büyük engel onun Ģu sözleridir: “Bazı  

kimseler çağdaş olmayı inançsız olmak sanıyorlar. 

Asıl inançsızlık onların bu inanışıdır. Bu yorumu 

yapanların amacı, İslamların inançsızlara esir olasını 

istemek değil de nedir?” ( Atatürkçülük I: 455;  

Atatürk‟ün Söylev ve Demeçleri II 1959: 89). 

Atatürk‟ün bu sözleri belli bir zaman diliminde ve 

özel Ģartlarda söylediği, eğer o Ģartlar olmasaydı bu 

sözlerin de olmayacağı gibi iddialarda 

bulunulabilmektedir. Bu tür düĢüncelerin sadece bir 

iddia olduğunu söyleyebiliriz. Çünkü Atatürk, bu 

sözlerinde yer alan düĢüncelerini daha sonra 

değiĢtirdiğini söylememiĢtir.  Eğer onun bu 

düĢüncelerinde daha sonra köklü değiĢiklikler olmuĢ 

olsaydı, bunun bilinmemesi mümkün olmazdı. 

YaĢamının her anı detaylı bir biçimde ele alınan bir 

kiĢin in dinsel yönünün ele alınmaması düĢünülemez. 

Atatürk‟ün din konusunda makyevelist bir tutum 

sergilediğin i de söylemek mümkün değild ir. Eğer o  

makyevelist olsaydı; dinin alg ılanması ve 

uygulanmasındaki bazı aksaklıklara dikkat çekmezdi. 

O, bu aksaklıklara sadece dikkat çekmemiĢ, 

bazılarının değiĢtirilmesi gerektiğin i, bazıların ın da 

yeniden düzenlenmesini istemiĢ ve bu konuda arayıĢ 

içerisinde olduğunu ortaya koymuĢtur. Atatürk din 

konusunda makyevelist değildi; örneğin, içki içtiğ ini 

gizlemek isteyenlere karĢı çıkmıĢ ve „b ırakın halk beni 

olduğum gibi tanısın‟ deme cesaretini göstermiĢtir 

(Dilipak 1988:289).  

 
Atatürk’ün Hz. Muhammed’le Ġlgili DüĢünceleri: 

Atatürk‟ün Ġslam diniy le ilgili bu genel 

değerlendirmelerinin yanında peygamberler ve 

peygamberimiz hakkında 1 Kasım 1922 tarih inde 

T.B.M.M. deki bir oturumda Ģu açıklamalarda 

bulunuyor: SadeleĢtirerek verecek o lursak, 

“Arkadaşlar, Tanrı birdir, büyüktür. İlahi inanışların 

belirtilerine bakarak diyebiliriz ki insanlar iki sınıfta, 

iki devirde mütalaa olunabilir. İlk  devir insanlığın 

çocukluk ve gençlik devridir. İkinci devir, ergenlik ve 

olgunluk devridir. İnsanlık birinci devirde tıpkı çocuk 

gibi, tıpkı bir genç gibi yakından ve maddi vasıtalarla 

kendisiyle meşgul olması gerekmiştir. 

Allah kullarının gerekli olan olgunlaşma noktasına 

gelinceye kadar içlerinden vasıtalarla dahi kullarıyla 

meşgul olmayı Tanrılık özelliklerinden saymıştır. 

Onlara Hz. Adem Aleyhisselam‟dan itibaren bilinen 

ve bilinmeyen ve sayısız denecek kadar çok nebiler, 

peygamberler ve resuller göndermiştir. Fakat 

peygamberimiz vasıtasıyla en son dini gerçekleri 

verdikten sonra insanlarla aracı ile temasta 

bulunmaya gerek görmemiştir, insanlığın kavrayış 

derecesi, aydınlanma ve tekamülü her kulun doğrudan 

doğruya Tanrısal düşüncelerle temas kabiliyetine 

vasıl olduğunu buyurmuştur. Ve bu sebepledir ki Yüce 

Peygamber, peygamberlerin sonuncusu olmuştur. 

Kitabı, en mükemmel kitaptır. 

Hz. Muhammed çocukluk ve gençlik günlerini 

geçirdi, fakat henüz peygamber olmadı. Yüzü nurani, 

sözü ruhani, doğru düşünme ve görmede emsalsiz, 

sözünde sadık, huy ve yiğitlikte diğerlerine üstün olan 

Muhammed Mustafa, peygamber olmadan önce 

kavminin muhabbetine, hürmetine ve itimadına 

mazhar oldu. Ondan sonra ancak 40 yaşında nübüvvet 

ve 43 yaşında risalet geldi” ( Mustafa Kemal Atatürk, 

Nutuk III: 1239-1240). Bu düĢünceleri okuyan bir 

kiĢin in, onun dini bilmediği, d inle ilg ili 

değerlendirmelerinin günü kurtarmaya dönük 

olduğunu söylemesi mümkün değildir. Nebi, resul, 

peygamber ayırımın ı çok iyi b ild iğin i bu konuĢma 

bize göstermektedir. Eğer onun amacı günü kurtarmak 

olsaydı, bu türden detay kabul edilebilecek bilgileri 

ele almaz, söylemek istediğini daha kısa ve basit bir 

biçimde ifade ederd i. Peygamberimizle ilg ili d iğer b ir 

değerlendirmesi de Ģöyledir: “O, Allah‟ın birinci ve en 

üstün kuludur. Onun izinde bugün milyonlarca insan 

yürüyor. Benim, senin adın silinir, fakat sonuna kadar 

o, ölümsüzdür” (Kocatürk 1971:208). Bu cümlenin  

içinde hem onun peygamberliğ inin kabulü, yani 

peygambere olan inanç hem de bir gerçeğin ifadesi yer 

almaktadır. Çoğaltılması mümkün olan bu örnekler, 

Atatürk‟ün Ġslam din ine ve onun peygamberi o lan Hz. 

Muhammed‟e karĢı ne derece saygılı olduğunu 

göstermektedir. 
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Atatürk’ün Din Eğitimi Ġle Ġlgili DüĢünceleri: 

“Müslümanların toplumsal hayatında, hiç 

kimsenin özel bir sınıf olarak varlığını korumaya 

hakkı yoktur. Kendilerinde böyle bir hak görenler, 

dini hükümlere uygun hareket etmiş olmazlar. Bizde 

ruhbanlık yoktur, hepimiz eşitiz ve dinimizin 

hükümlerini eşit olarak öğrenmeye mecburuz. Her kişi 

dinini, din işlerini, imanını öğrenmek için bir yere 

muhtaçtır. Orası da okuldur” (Atatürkçülük I: 455;  

Atatürk‟ün Söylev ve Demeçleri II 1959:89) diyerek 

yetiĢkinlerin din eğit iminin b ilg isiz ve yetkisiz 

kimseler tarafından değil, oku llarda belli programlar 

çerçevesinde yapılmasını iĢaret etmiĢtir.  

“Nasıl ki her hususta yüksek meslek ve ihtisas 

sahipleri yetiştirmek gerekli ise, dinimizin gerçek 

felsefesini inceleyecek, araştıracak bilimsel ve teknik 

olarak telkin kudretine sahip olacak seçkin ve gerçek 

din ilim adamlarını da yetiştirecek yüksek öğrenim 

kurumlarına sahip olmalıyız” (Atatürkçülük I: 457;  

Atatürk‟ün Söylev ve Demeçleri II 1959:89,90). Bunu 

belirtmekle de yetinmemiĢ, nitelikli din eğitimi 

verebilecek elemanların yetiĢtirilmesinin bizat ihi 

devlet tarafından yapılması gerekt iğin i iĢaret etmiĢtir. 

Bu nitelik, klasik modernizm tezin in dıĢında bir 

uygulamadır. Bilindiği gibi modern düĢüncede; dinin 

dıĢarıda tutulması ve ondan ilgin in kesilmesi 

düĢüncesi temeld ir. Türkiye‟nin modern leĢme 

sürecinin bu yönüyle batıda gerçekleĢen modernleĢme 

sürecinden farklı düĢünsel arka plana sahip olduğunu 

da söyleyebiliriz.  

Atatürk milli mücadelenin kazanılmasından sonra 

çıkt ığı yurt gezilerinin birinde 7.2.1923 tarih inde 

Balıkesir Zağnos PaĢa Camiinde minbere çıkıp  

cemaate hitabediyor. Bu hitabe, verdiği diğer 

bilgilerin yanında camilerin hangi iĢlevi yerine 

getirmek için yapıld ığını ve hutbenin özelliğ ini 

açıklaması açısından da önem arz etmektedir. Burada 

Atatürk Ģöyle diyor: 

“Arkadaşlar! Cenab-ı peygamber mesaisinde iki 

haneye sahip bulunuyordu. Biri kendi hanesi, diğeri 

Allah‟ın eviydi. Millet işlerini Allah‟ın evinde yapardı. 

Hz. Peygamberin izinden giderek bu dakikada 

milletimize, milletimizin hal ve istikbaline ait 

hususları görüşmek maksadıyla bu kutsi mekanda, 

Allah‟ın huzurunda bulunuyoruz...  

Efendiler! Camiler birbirimizin yüzüne bakmak 

için, yatıp kalkmak için yapılmamıştır. Camiler itaat 

ve ibadet ile beraber din ve dünya için neler yapılmak 

lazım geldiğini düşünmek, yani meşveret için 

yapılmıştır. Millet işlerinde her ferdin zihninin başlı 

başına faaliyette bulunması uygundur. İşte biz de 

burada din ve dünya için, istiklal ve istikbalimiz için, 

bilhassa hakimiyetimiz için neler düşündüğümüzü 

meydana koyalım. Ben yalnız kendi düşüncelerimi 

söylemek istemiyorum. Milli emeller, milli irade, 

yalnız bir şahsın düşüncelerinden değil, bütün millet 

fertlerinin arzularının, emellerinin ortak ürünüdür. 

Binaen aleyh benden ne öğrenmek ne sormak 

istiyorsanız serbestçe sormanızı rica ederim” 

(Atatürk‟ün Söylev ve Demeçleri II 1959:94-95) 

Bu aralıkta çeĢitli sorular soruluyor. Hutbelerle 

ilg ili sorulan soruya ise Ģu cevabı veriyor: 

“Hutbeler hakkında sorulan sorudan anlıyorum ki, 

bu günkü hutbelerin tarzı milletimizin fikri hisleri, dili 

ve medeni ihtiyaçlarına uygun görülmemektedir. 

Efendiler! Hutbe demek insanlara hitabetmek, yani 

söz söylemek demektir. Hutbenin manası budur. Hutbe 

denildiği zaman bundan bir takım kavram ve manalar 

çıkartılmamalıdır. Hutbeyi irad eden hatiptir. Yani söz 

söyleyen demektir. Biliyoruz ki Hz. Peygamber zamanı 

saadetlerinde hutbeyi kendisi irad ederlerdi. Gerek 

Peygamber Efendimiz, gerek Hulefa-i Raşidin 

hutbelerini okuyacak olursanız görürüz ki, gerek 

Peygamberin, gerek Hulefa-i Raşidin‟in söylediği 

şeyler o günün meseleleridir, o günün askeri, idari, 

mali ve siyasi, ictimai konularıdır. İslam ümmeti 

çoğalıp İslam ülkeleri genişlemeye başlayınca Hz. 

Peygamberin ve Hulefa-i Raşidin‟in hutbeyi her yerde 

bizzat kendilerinin irad etmeleri imkanı 

kalmadığından halka söylemek istedikleri şeyleri 

açıklamaya bir takım kişileri memur etmişlerdir. 

Bunlar muhakkak ki en büyük yöneticilerdi. Onlar 

cami-i şerifte ve meydanlarda ortaya çıkar, halkı 

aydınlatmak ve irşad için ne söylemek lazımsa 

söylerlerdi. Bu tarzın devam edebilmesi için bir şart 

gerekliydi. O da milletin reisi olan zatın halka 

doğruyu söylemesi, halkı dinlemesi ve halkı 

aldatmaması. 

Halkı genel şartlardan haberdar etmek son derece 

önemlidir. Çünkü her şey açık söylendiği zaman 

halkın dimağı faaliyette bulunacak, iyi şeyleri yapacak 

ve milletin zararına olan şeyleri reddederek şunun 

veya bunun arkasından gitmeyecektir. Ancak millete 

ait olan işleri milletten gizli ettiler. Hutbeleri halkın 

anlayamayacağı bir lisanla olması ve onlarında bu 

günkü duruma ve ihtiyaçlarımıza temas etmemesi, 

Halife ve Padişah namını taşıyan despotların 

arkasından köle gibi gitmeye mecbur etmek içindi. 

Hutbelerde maksat halkın aydınlatılması ve 

irşadıdır. Başka şey değildir. Yüz, iki yüz, hatta bin 

sene evvelki hutbeleri okumak, insanları cahil ve 

gaflet içinde bırakmak demektir. Hatiplerin her 

halukarda halkın kullandığı lisanla görüşmesi 

gereklidir. 

Geçen sene Millet Meclisi‟nde irad ettiğim bir 

nutukta demiştim ki, minberler halkın dimağları, 

vicdanları için bir feyz kaynağı, bir nur kaynağı 

olmuştur. Böyle olabilmek için minberlerden 

aksedecek sözlerin bilinmesi ve anlaşılması fenni ve 

ilmi gerçeklere uygun olması lazımdır. Hatiplerin 

siyasi şartları, toplumsal şartları ve medeni 

gelişmeleri her gün takip etmeleri gereklidir. Bunlar 

bilinmediği takdirde halka yanlış telkinat verilmiş 

olur. Binaen aleyh, hutbeler tamamen Türkçe ve 

zamanın icaplarına uygun olmalıdır ve olacaktır.” 

(Atatürk‟ün Söylev ve Demeçleri II 1959: 95-96). 
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Görüldüğü gibi Atatürk hutbelerin maksadına 

uygun olarak okunmadığın ı belirtmekte ve hutbenin 

amacının cemaati çeĢitli konularda doğru 

bilgilendirmek, aydınlatmak olduğunu böyle 

olabilmesi için de cemaatın söylenenleri anlaması 

gerektiğin i vurgulamaktadır. Bundan sonra da Atatürk 

sadece Arapça olarak okunan hutbelere Türkçe 

bölümü eklettirmiĢ ve uygulama günümüzde de bu 

Ģekilde devam etmektedir. Ġslam açısından doğru olan 

da budur. (Peker 2001: 4-5). 

 

Atatürk’ün Türkçe Ġbadet ve Türkçe Kuran 

ÇalıĢmaları  

Atatürk‟ün aynı Ģekilde Kur‟an‟ın anlaĢılarak 

okunmasını ön planda tuttuğunu görüyoruz. O, 

Kur‟an‟ın sadece Arapça metniyle okunup geçilmesini 

yeterli görmemiĢtir. Bunun için Türkçe‟sini okutma 

uygulamaları yaptırmıĢtır. Kur‟an-ı Kerim‟in  

Türkçe‟ye tercümesi ve tefsiri üzerinde titizlikle 

durmuĢtur. Bunun gerekçesini de Ģöyle açıklıyordu: 

“Türkler dinlerinin ne olduğunu bilmiyorlar. Bunun 

için Kur‟an Türkçe olmalıdır” (Ergin V 1977:1957). 

 “Türk Kur‟an‟ın arkasından koşuyor, fakat onun 

ne dediğini anlamıyor, içinde neler var bilmiyor ve 

bilmeden tapınıyor. Benim maksadım, arkasından 

koştuğu kitapta neler olduğunu Türk anlasın.” (Erg in: 

V 1977:1950). 

Aslında Kur‟an‟ın gayesi de okunması, anlaĢılması 

ve ona uyun davranıĢlarda bulunulmaya çalıĢılmasıdır. 

Cenab-ı Hak Kur‟an‟ın Arap toplumuna Arapça 

indiriliĢ nedeninin “anlaĢılması için” olduğunu 

belirt iyor. Tab ii ki diğer toplumların da anlayabilmesi 

için onu kendi dillerine çevirmeleri gerekiyor. 

ĠĢte Atatürk de önce Kur‟an-ı Kerim‟in meal ve 

tefsir çalıĢ malarını baĢlatıyor. T.B.M.M. de mealin M. 

Akif Ersoy‟a, tefsirin ise Elmalılı Muhammed Hamdi 

Yazır‟a yazdırılması kararı alınıyor. Bunun için  

Diyanet ĠĢleri BaĢkanlığı bütçesine tahsisat da 

konuyor. M. Akif Ersoy‟un bu görevi bırakıp ald ığı 

avansı iade etmesi üzerine hem meal hem de tefsir 

Muhammed Hamdi Yazır tarafından yapılıyor (GürtaĢ 

1983:40). 

Muhammed Hamdi Yazır‟ın “Hak Dini Kur‟an  

Dili” adlı meal ve tefsiri bugün Ġslam Tarihi boyunca 

yapılmıĢ en önemli ve kaynak tefsirlerden biri olarak 

kabul edilmektedir. 

Kaynaklardan, Atatürk‟ün emri ile camilerde 

Kur‟an‟ın Türkçe mealinin okunduğu anlaĢılmaktadır. 

Fakat bu uygulama namazda değil, namazdan önce ya 

da sonra ve Kur‟an‟ın Arapça metni okunduktan 

sonra, okunan kısmın Türkçe anlamının da okunması 

Ģeklinde olmuĢtur. Bunun yanında Atatürk gerek 

camilerde gerekse kendi huzurunda hafızlara 

Kur‟an‟ın mealini okutturma uygulamaları da 

yaptırmıĢtır. 

ĠĢte gerek camilerde gerekse Atatürk‟ün huzurunda 

bu uygulamayı yapanlardan biri olan hafız Saadettin 

Kaynak uygulama hakkında Ģu bilg ileri veriyor: 

“Türkçe Kur‟an okunması tecrübelerine, ilkin  

tekbirin Türkçe‟ye tercüme edilen Ģeklinin aynı 

melodi ile okunması suretiyle baĢlandı. Tekbir, 

önceleri Gazi‟nin  meclisinde Arapça, „Allah-ü Ekber‟ 

diye asıl Ģeklinde okunuyordu ve bunun melodisi 

üzerinde hayranlıkla duruyordu. Sonra bunun 

tercümesini emir buyurdu. Bütün arkadaĢların  

iĢtirakiyle bu da yapıldı. Tercümenin üzerinde 

melodiyi getirerek tecrübeler ve etütler yaptık. Sonra 

Atatürk‟ün huzurunda böylece okuduk ve okumayı 

defalarca tekrarladık. Nihayet resmen kabul ve tamim 

edildi.  

Sıra Türkçe kıraat tecrübelerine gelmiĢti. 

Atatürk‟ün arzusu, Kur‟an‟ın Türkçe‟sin in de aslı gibi 

ve lahin ile  okunması merkezinde id i. Fakat bu b ir 

türlü olmuyordu. Çünkü tercüme nesirdi. Bununla 

birlikte iy i bir nesir de değildi. Kur‟an‟ın edaya 

gelmesi, lah in ile okumaya uyması Arap dilinin  

medler, gunneler, idgamlar ve bunlara benzer 

hususiyetlerin oluĢundan baĢka, seci ve kafiyeye 

benzeyen, fakat seci ve kafiye olmayan, Ģiire 

benzeyen, fakat Ģiir olmayan, nesre benzeyen fakat 

nesir olmayan, sözün kısası, her Ģeyiyle, her haliy le, 

metni gib i okunmasının da b ir mucize o luĢundan ileri 

geliyordu. Türkçe tercümelerinde bu vasıfların hiç biri 

yoktu. Ve bir türlü olmuyordu, olamıyordu.  

Türkçe, hitabet dili olarak çok kuvvetli id i. 

Bununla beraber, Türkçe‟de makamla b ir nesri 

okumak çok acayip bir Ģey oluyordu. Daha ilk 

baĢlanıĢında ben bu iĢin iyi b ir sona eremeyeceğini 

anlamıĢtım. Hatta Kadir Gecesi Ayasofya Camii‟nde 

yani saray dıĢarısında yapılan ilk tecrübede dahi, 

arkadaĢların name ve lahin ile okumalarına karĢı, ben 

Müzzemmil suresini hitabet tarzında okumuĢtum. 

Bunu radyo ile cihan da din ledi. Atatürk o gece 

sarayda dinleyerek fevkalade mahzuz olmuĢtu. (...)  

Ertesi sene Atatürk, Ankara‟dan Ġstanbul‟a bir 

Ramazan için gelmiĢlerd i. Bu sene, camilerde halka 

Türkçe Kur‟an okuma tecrübeleri yaptırd ı. Bu iĢte 

çalıĢacak olan arkadaĢlara birer vesika verildi. Ben  

Fatih Camiinde okumaya memur edilmiĢtim. Ve 

hitabet tarzında okuyordum. Bir gün Fatih Camiinde 

Kur‟an‟ı Arapça okuyup bitirdikten sonra cemaate 

hitaben: 

-Dinlediğ iniz surenin Ģimdi Türkçe‟sini de 

okuyacağım, dedim ve Fatır suresinin tercümesini 

okumaya baĢladım. Cemaatte bu okuyuĢtan 

mütehassıs ve memnun oldular.  

-Aman Hafız Efendi, biraz daha oku! diyerek bu 

hitabet tarzında okuyuĢun çok yerinde ve muvafık 

olduğunu söylediler ve: 

-Allah razı olsun, ne güzel oldu, dinimizi anladık, 

Allah ne buyurmuĢ öğrendik dediler.” (Borak 1962:71 

vd; Ergin :V 1977:1951). 

Bu Ģekilde Atatürk zaman zaman bir çok hafızı 

sarayda toplayarak Türkçe Kur‟an okunması 

denemelerinde bulunmuĢtur. Tercümelerin Kur‟an‟ın  

Arapça okunuĢ tarzındaki okunuĢlarını beğenmemiĢ 

ve hitabet tarzında okunmasını daha uygun bulmuĢtur. 
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Saadettin Kaynak bu konudaki açıklamalarına 

Ģöyle devam ediyor: 

“Yine bu Ramazandan sonra bir gece idi. Atatürk, 

bütün ordu müfettiĢlerini davet etmiĢti. O gece Hasan 

Cemil Bey vasıtasıyla: 

-Saadettin ordu müfettiĢlerine Kur‟an‟dan bir 

hitabe irad etsin. Lüzum görürse hazırlansın, tarzında 

bir emir tebliğ edild i. Meclisten ayrıldım. Kur‟an‟daki 

muharebeye ve askerliğin faziletine ve Ģehitliğin  

yüksek mertebelerine dair olan bazı ayetlerin  

tercümelerini yazdım. 

Atatürk ve ordu kumandanlarından oluĢan heyete 

hazırlad ığı Kur‟an tercümelerini okuyan Kaynak, 

salondaki havayı Ģöyle aktarıyor: 

“Büyük bir dikkat ve alaka ile dinlenen bu 

hitabenin sonunda beni çok alkıĢlad ılar. Bu arada 

Atatürk: 

-Kur‟an‟da neler varmıĢ! Bunlardan bizim hiç 

haberimiz yoktu! buyurdu. Bu arada Fahrettin PaĢa 

ayağa kalkarak Ģöyle bir mukabelede bulundu: 

-Atatürk‟üm! Türk ordusu, vücuda getirdiğin  

büyük inkılabı canı gibi koruyacaktır. Bu inkılabın ı da 

öyle yapacaktır. Maddi ve manevi iki kuvvete dayanan 

ordu, Ģimdiye kadar manasını anlamadığı manevi 

kuvvetin ne olduğunu, bu inkılap la daha iyi anlayacak 

ve bunu bilerek düĢmana öyle hücum edecektir.”  

(Borak 1962:73; Ergin:V 1977:1956).  

Yukarıda verdiğimiz örneklerde de olduğu gibi 

Atatürk, Kur‟an‟daki esasların daha iyi anlaĢılması 

için onun Türkçe‟ye çevirisi üzerinde durmuĢ, Kur‟an  

çevirisin i önce Kur‟an üslubuyla okutma denemeleri 

yaptırmıĢ, bunun uygun olmadığın ı görünce, nesir 

tarzında gerek kendi huzurunda gerekse camilerde 

okutmuĢtur. Ondan sonra da bu uygulama yerleĢ meğe 

baĢlamıĢ ve bugün de artık b ir çok yerde Kur‟an metni 

okunduktan sonra Türkçe anlamı da verilmektedir. 

Örneğin televizyonlarda böyle bir uygulamanın hemen 

hemen tamamen yerleĢtiği görülmektedir. Aynı 

uygulamanın camilerde de yaygınlaĢtırılmasın ın hatta 

bütünüyle yapılmasının yararlı o lacağı 

düĢüncesindeyiz (Peker 2001:8).  

Atatürk dualarında konuĢulan dille, yani Türkçe 

yapılmasının Ġslam din inin amacına daha uygun 

olduğu kanaatindedir. Uygulamalar bugün bu 

doğrultuda yaygınlaĢmaya baĢlamıĢtır. Bu  

uygulamaların bu denli düzenli bir Ģekle gelmesinde 

Atatürk‟ün yaptırdığı denemelerin katkısın ı inkar 

etmek mümkün değildir. Ancak, bunların d ıĢında 

Atatürk‟ün ibadetlerde, yani namazda okunan 

dualarında da Türkçe olması yönünde bir uygulaması 

olmamıĢtır. Bu örnekleri bütün detaylarıyla 

anlatmamızın nedeni Ģudur: Farklı platformlarda 

Atatürk‟ün dine kesinlikle olumlu bakmadığ ı, 

inkılap ların amacı gereği halkın sosyo-politik ve 

kültürel alg ılamaların ı da göz önünde bulundurarak 

dini bir araç olarak ku llandığ ı, gerçek amacının dinin  

tamamen ortadan kaldırmak olduğu söylenmektedir. 

ġimdi ben soruyorum sizlere: amacı dini ortadan 

kald ırmak o lan bir insan dinle ilgili bu kadar arayıĢı 

niçin yapsın, farklı denemelerle din in daha iyi 

anlaĢılmasına çalıĢsın? Bu sorulara gerçekçi cevap 

vermek gerekirse Atatürk‟e ift ira atmamak gerekir. 

ġunu belirtmekte yarar var; Atatürk günümüzde 

bazılarının anladığ ı gibi dinsiz değildi, bazılarının  

anladığı gibi din taraftarı da değildi. En azından 

günümüz insanların ın zihninde yer alan din 

anlayıĢında değildi. Bütün bunları göz önünde 

bulundurarak onun dinle ilgili görüĢlerine gerçekçi 

yaklaĢmak gerekmektedir. Ona yöneltilen  

eleĢtirilerden birisi de Ģudur: Onun dinle ilg ili 

söyledikleri daha çok KurtuluĢ SavaĢı sırası ve 

sonrasına denk gelen zamanda olmuĢtur. Bu dönemde 

dine vurgu yapması kaçınılmazdı, bu durum ortadan 

kalktıktan sonra dine vurgu yapması ya da referans 

göstermesi mümkün değildir. Böyle yapması b izzat  

onun inkılaplarına terstir kabilinden sözler 

söylenmektedir. Örnek olarak da daha çok Tevhid-i 

Tedrisat Kanunu‟nun çıkarılması gösterilmektedir. 

Eğ itim-öğretim faaliyetlerinin birleĢtirilmesi ile din  

arasında bir iliĢki kuran bu anlayıĢa göre güya 

Osmanlın ın son dönemi eğitim-öğretim faaliyetleri 

dinsel kabul ed ilmekte ve onun değiĢtirilmesi d in dıĢı 

olarak algılanmaktadır. Bu anlayıĢ yanlıĢtır ve olayları 

saptırmaktır. Belirtmek gerekir ki, Os manlının eğitim-

öğretim sisteminin din temelli o lduğunu söylemek 

mümkün değildir. Müfredatta yer alan derslerin dinsel 

içeriğe sahip olması, onların dinin istediği ve 

arzu ladığı b içimiy le öğretildiğ i, dolayısıy la dinin  

amacına uygunluk gösterdiği söylenemez. Hepin izin  

bildiğ i g ibi Os manlının son döneminde eğit im-öğretim 

faaliyetleri körü körüne bazı kalıp ifadelerin  

tekrarından baĢka  bir anlam ifade etmemekteydi. Hal 

böyle olunca eğitim-öğretim alan ında yapılan inkılabı 

din dıĢı, öncesini de dini amaca uygun kabul etmek 

tarihi gerçekleri ters yüz etmekten baĢka bir anlam 

ifade etmemektedir.  

Atatürk dinin emir ve yasakların ı, bunların esas 

maksadını d ikkate alarak değerlendirmiĢ, bu 

doğrultuda tutum takınmıĢ, Peygamberimiz 

dönemindeki toplumsal Ģartları ve kiĢilerin o günkü 

inanç uygulamaların ı göz ardı edilerek yapılan  

değerlendirmelerin Ġslam‟a uymadığ ını belirtmiĢtir. 

Örneğin, 22 Ocak 1923 tarih inde Bursa‟da halk ile  

yaptığı konuĢmada resim ve heykel konusunda Ģöyle 

diyor:“... heykellerin şuraya buraya tarihi bir hatıra 

olarak dikilmesinin dine aykırı olduğunu iddia edenler 

dini hükümleri layıkıyla tetkik etmemiş olanlardır. Hz. 

Peygamberin İslam dinini tesisinden bu ana kadar bin 

üçyüz kadar sene geçmiştir. Peygamberin ilahi 

emirleri tebliği esnasında muhataplarının kalp ve 

vicdanlarında putlar vardı. Bu insanları Hak yoluna 

davet için önce o taş parçalarını atmak ve bunları 

ceplerinden ve kalplerinden çıkarmak mecburiyetinde 

idi. İslami hakikatler tamamıyla anlaşıldıktan sonra 

ve hasıl olan vicdani kanaat kuvvetli delillerle de 

sağlamlaştıktan sonra birtakım münevver insanların, 

böyle taş parçalarına taptığını, farz ve zannetmek 
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alem-i islam‟ı tahkir etmek demektir”(Atatürk‟ün 

Söylev ve Demeçleri I 1945: 66).  

 

Atatürk’ün Laiklik AnlayıĢı 

Son olarak Atatürk‟ün laiklikle ilgili düĢüncelerine 

de kısaca değinmek istiyorum. 

Atatürk, bazı ilkelerin incelendiğ i ve 

değerlendirild iği b ir yazı üzerindeki kendi notlarıy la, 

laiklik an layıĢını Ģöyle belirtmektedir: 

“Laiklik, yalnız din ve dünya işlerinin birbirinden 

ayrılması demek değildir. Bütün yurttaşların vicdan, 

ibadet ve din hürriyetini tekeffül etmektedir” (Atatürk, 

„Komutan, Devrimci ve Devlet Adamı Yönleriyle‟: 

580). 

Genelkurmay Askeri Tarih ve Stratejik Etüt 

BaĢkanlığınca da açıklandığı g ibi (Atatürk, „Devrimci 

ve Devlet Adamı Yönleriy le‟ 1980:580) Atatürk‟ün 

laiklik anlay ıĢının iki yönü olduğu vurgulanmaktadır. 

Bunlardan birincisi, d in iĢlerini düzen lemek ve 

yürütmek üzere Diyanet ĠĢleri BaĢkan lığ ını 

oluĢturmuĢtur. Ġkincisi de, laikliğ in bütün yurttaĢların 

vicdan, ibadet ve din hürriyetini tekeffül etmesidir. 

Yani laik devlet, bütün yurttaĢların dine karĢı 

durumlarını kararlaĢtırmada, d ini ibadet ve 

uygulamalarında serbest olmaların ı, devletin bu hak 

ve özgürlükleri sağlayacak, koruyacak ve yürütecek 

ortamı o luĢturmasını gerekli kılmaktadır.  

Görüldüğü gibi Atatürk‟ün belirttiği anlamda 

laiklik ne dinsizlik ne de din düĢmanlığ ıdır. Dinsizin  

de dindarın da birb irini kınamadan, birb irine saygı 

duyarak, inandığı Ģekilde hareket edebileceği b ir 

sistemdir. 

Dolayısıy la bu hususlara zıt yaklaĢımlar 

Atatürk‟ün laiklik an layıĢına aykırıdır.  

ĠĢte Atatürk‟ün bu görüĢ ve düĢüncelerinden sonra, 

Onu dine karĢı bir kiĢi imiĢ gibi göstermeye çalıĢanlar;  

ya onu kendi fikirlerine kalkan yapmak isteyenler 

veya bu Ģekilde göstermekten bir çıkar umanlard ır.  

Atatürk dine değil, onu birtakım dünyevi ve kiĢisel 

çıkarlarına vasıta kılanlara, ilmi, çalıĢmayı, güzel 

ahlakı emreden dinimizi,cehalete, miskin liğe ve çeĢitli 

gayr-i samimi davranıĢlarına dayanak yapanlara 

karĢıydı. GeliĢ meye, yeniliklere, tekn ik, kü ltür ve 

medeniyet hamlelerine karĢı duran ve sonuç olarak 

Ġslam ülkelerinin gerilemesine, gayr-i müslimlerin  

müslümanları esir almalarına neden olan anlamsız 

tutuculuklara karĢıydı. 

Bu konuda Atatürk Ģöyle diyor: 

“Büyük dinimiz, çalışmayanların insanlıkla hiç 

alakası olmadığını bildiriyor. Bazı kimseler, asri 

olmayı kafir olmak sayıyorlar. Asıl küfür onların bu 

zannıdır. Bu yanlış tefsiri yapanların maksadı, 

İslam‟ların kafirlere esir olmasını istemek değil de 

nedir? Her sarıklıyı hoca sanmayın, hoca olmak 

sarıkla değil dimağladır” (Atatürk‟ün Söylev ve 

Demeçleri II 1959:128).  

Aynı Ģekilde Atatürk, bilimsellik ve objekt iflik 

perdesi arkasına sığınarak din düĢmanlığ ı yapanlara da 

karĢıydı. O, böyle bir yaklaĢımla Hz. Muhammed‟i 

cezbeye tutulmuĢ sönük bir derviĢ Ģeklinde tanıtmaya 

çalıĢan bir eser sahibini Türk Tarih Kurumu‟nun 

çalıĢ malarından uzaklaĢtırmıĢ ve bu gibi kiĢiler 

hakkında Ģunları söylemiĢtir: 

“Hz. Muhammed‟i  bana cezbeye tutulmuş sönük 

bir derviş gibi tanıttırmak gayretine kapılan bu gibi 

cahil adamlar, O‟nun yüksek şahsiyetini ve 

başarılarını asla kavrayamamışlardır. Anlamaktan da 

çok uzak görünüyorlar. Cezbeye tutulmuş bir derviş, 

Uhud muharebesinde en büyük bir komutanın 

yapabileceği bir planı nasıl düşünür ve tatbik 

edebilir? Tarih, hakikatleri tahrif eden bir sanat değil, 

belirten bir ilim olmalıdır. Bu küçük harpte bile, 

askeri dehası kadar, siyasi görüşüyle de yükselen bir 

insanı, cezbeli bir derviş gibi tasvire yeltenen cahil 

serseriler, bizim tarih çalışmalarımıza katılamazlar. 

Hz. Muhammed, bu harp sonunda çevresindekilerin 

direnmelerini yenerek ve kendisinin yaralı olmasına 

bakmayarak galip düşmanı takibe kalkmamış olsaydı, 

bugün yeryüzünde müslümanlık diye bir varlık 

görülmezdi” (Laiklik ve Atatürk‟ün Laiklik Polit ikası 

1980:50-51). 

 

Atatürk Materyalist mi Ġdi?  

Atatürk‟ün yaĢamının özellikle son dönemlerinde 

katı pozitiv ist anlayıĢı benimsediği ve bu anlayıĢ 

içinde onun dine kesinlikle karĢı o lduğu, Ģayet ömrü 

yetseydi dinle ilg ili daha baĢka düzenlemeler de 

yapacağı Ģeklindeki bazı iddialarda bulunulmaktadır. 

Bu iddiaya delil olarak da Atatürk‟ün Ģu sözü 

gösterilmektedir: “Biz, ilhamlarımızı gökten ve 

gaipten değil, doğrudan doğruya hayattan almış 

bulunuyoruz. Bizim yolumuzu çizen; içinde 

yaşadığımız yurt, bağrından çıktığımız Türk milleti ve 

bir de milletlerin tarihin bin bir facia ve ıstırap 

kaydeden yapraklarından çıkardığımız 

neticelerdir”(Atatürkçülük I: 155; Atatürk‟ün Söylev  

ve Demeçleri I 1945: 389). Bu söz çok açıdan 

değerlendirilebilir. Birincisi, Atatürk‟ü çağının 

peygamberi olarak görenlere kesin ve net bir cevaptır. 

Ġkincisi, laiklik ilkesinin temel dayanak noktası; yani, 

din ve devlet iĢlerinin ayrılıĢı ve dünya hayatını 

ilg ilendiren konularda bilimin gösterdiği ilkelere göre 

hareket etmeyi. Ayrıca, Ģu noktayı da belirtmekte 

yarar var: Atatürk laikliği, dine, akılcı yoldan yaklaĢır. 

Böylece insan aklının soracağı sorulara, yine insan 

aklının bulacağı cevapları benimser. Bu anlamda 

bireysel dindarlığa büyük önem verir. Ancak, bunun 

dıĢında insan aklının cevabını veremeyeceği sorulara 

insan ile Allah‟ı birbirine bağlayan dinde cevap 

bulacağı fikrine de müdahale etmez. Böyle b ir 

yaklaĢım, dinde taassubu ve boĢ inançları önler. Kendi 

dinlerinden baĢka dinlere inananlara veya 

inanmayanlara karĢı, insanlarda hoĢgörüyü 

geliĢtirir(Atatürkçülük III 1984:48). Atatürk‟ün bilim 

ve akıl anlayıĢın ın katı materyalist olmadığ ı, bilimin  

verilerinin göreceliliği olduğu ve verilerin mutlaka 

dönüĢtürülmesi ve an laĢılır kalıplara dökülmesi 

gerektiği düĢüncesinde olduğunu ortaya koyan Ģu 
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sözleri çok önemlidir: “Kitapların cansız teorileriyle 

karşı karşıya gelen genç beyinler öğrendikleriyle 

memleketin gerçek durum ve çıkarları arasında ilişki 

kuramıyorlar. Yazarların ve teorisyenlerin tek taraflı 

dinleyicisi durumunda kalan Türkiye‟nin çocukları 

hayata atıldıkları zaman bu ilişkisizlik ve uyumsuzluk 

yüzünden tenkitçi, karamsar, milli şuur ve düzene 

uyumsuz kitleler meydana getirirler.”(Atatürkçülük I: 

305; M.K. Atatürk‟ün 1931 Yılında Anadolu‟ya 

Yaptığı Seyahat Sonunda Hazırlad ığı Notlar II: 28). 

Dolayısıy la onun bilim an layıĢının temelde 

fonksiyonel olduğudur. Bilimi kutsadığı gibi yorumlar 

çok katı ve indirgemeci bir anlayıĢı ortaya kor. Onun 

için Atatürk‟ün söylemediklerini o söylemiĢ gibi 

söylemek, yaĢasaydı bunları da söyleyecekti demek 

çok anlamlı olmayan cümlelerdir.  

 

SONUÇ 

Atatürk‟le ilgili bu açıklamalardan sonra 

çıkarılabilecek sonuçları Ģöyle özetleyebiliriz: 

Atatürk‟ün, dinin devlet iĢleri d ıĢında tutulması 

çabasını dinsizlik o larak yorumlamak mümkün 

değildir. O, yeni kuru lan devletin yönetim biçiminin  

aklın önderliğinde bilimin ilkelerine göre düzenlemeyi 

gaye edinmiĢtir. Halifeliğin kald ırılması, tekke ve 

zaviyelerin kapatılması, eğit im birliğin in sağlanması 

ve bazı kisvelerin giyilemeyeceğine dair kanunun 

çıkarılması nedeniyle bu yapılanların dine aykırı 

olduğu gibi söylentiler tamamen yanlıĢ ve kasıtlı 

saptırmalardır. Her Ģeyden önce Atatürk Ġslam din ini 

iyi b iliyordu. Bu bilgiler doğrultusunda o günkü 

toplumda din adına yapılan birçok uygulamayı Ġslam 

dininin esasları çerçevesinde değerlendirdiğinde ya 

yanlıĢ ya da eksik olduğunu görüyordu. Dine birtakım 

hurafelerin karıĢtığının bilincindeydi. Bir lider o larak, 

etkin konumda bir kiĢi olarak bu eksik ve yanlıĢ 

uygulamaları değiĢtirmesi gerekt iğini düĢündü ve 

büyük oranda da yeni düzenlemeler, değiĢiklikler 

gerçekleĢtird i. ĠĢte Atatürk‟ün dinle ilgili yaptıklarını 

iyi anlayamayan, değerlendiremeyen bazı kiĢiler, 

Ġslami b ir yaklaĢımla değil de kendi inanç ve 

uygulamalarından hareket ettiklerinden, onun 

hakkında yanlıĢ kanaate sahip oldular. Bunu bilerek, 

yani dünyevi birtakım menfaatler elde etmek için de, 

bilmeyerek de yapanlar oldu (KrĢ.: Peker 2001:13-14). 

Ġnsanlar genelde yanlıĢ da olsa alıĢkanlıklarını 

devam ettirmek isterler. ĠĢte dinin esasların ı yeterince 

bilmeyen, körü körüne dindarlık yapan bazı kiĢilerle, 

mevcut dini uygulamalardan çıkarı olanlar, dinin  

gereği diye inandıkları, yaptıkları bazı uygulamaları 

değiĢtiren Atatürk‟ü „dini bozan, din i değiĢtiren, 

dolayısıyla dine karĢı bir kiĢi olarak‟ nitelendird iler. 

Aynı Ģekilde, dini inancı zayıf, insanımızın dini doğru 

olarak, öğrenip, anlayıp uygulamasını istemeyen bazı 

kimseler de, Atatürk‟ün uygulamalarını, iĢlerine böyle 

geldiği için, „onunda dini pek önemsemediğ i, 

istemediğ i‟ Ģeklinde değerlendirmiĢler ve bütün 

uygulamaların ı Atatürk‟e dayandırarak yapmaya 

çalıĢ mıĢlardır. Halbuki Atatürk‟ü, bu her iki 

anlayıĢında aksine Ġslam‟ın yüceliğini ve 

Peygamberimizin büyüklüğünü her fırsatta 

vurgulayan, ancak Ġslam‟a sonradan sokulmuĢ hurafe 

ve yanlıĢlıkları, olumsuz değerlendirmeleri silmeye, 

Ġslam‟ın da öngördüğü aklı ve bilimi ön plana 

çıkarmaya çalıĢan bir lider olduğu çok açık bir Ģekilde  

anlaĢılmaktadır. 
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Türkiye'de DıĢ Ticaretin Yapısını Belirleyen Faktörler* 

 
Filiz ELMAS ÖZAĞ

1
 , Akın BODUR 

2 

1
Yrd. Doç. Dr. Gazi Üniversitesi, Ġ.I.B.F. Ġktisat Bölümü 

2
TÜĠK, DıĢ Ticaret Ġstatistikleri ġubesi 

 

Özet: Türkiye 24 Ocak Kararları ile ihracata dönük büyüme modelini seçerek 1970'lerde dünya konjonktüründe 

baĢlayan değiĢime dâhil olmuĢtur. Seçilen büyüme modelindeki amaç ihracatta ağırlığı tarım ürünlerinden sanayi ürünlerine 

kaydırmak ve kısıtlı olan dıĢ ticaret gelirlerini artırmakt ı, oysa 1980 sonrasında dıĢ ticaret rakamları incelendiğinde 

bazı sektörlerde beklenenden farklı bir geliĢim olmuĢ ve bu malların hem ihracatı hem de ithalatı artmıĢtır. 

ÇalıĢ manın amacı; 1980 sonrasında Türkiye'nin dıĢ ticaretinde ihracat ve ithalat yapısı benzer sektörleri saptamak 

ve bu sektörlerde değiĢime neden olan faktörleri arz ve talep açısından incelemektir. Amaç doğrultusunda öncelikle 

ihracat ve ithalatta benzer sektörler saptanacak ve her bir sektör için ihracatın ithalatı karĢılama oranı ve rekabet endeksleri 

hesaplanacaktır. Ġncelemede ikinci olarak ithalat talep ve ihracat arz fonksiyonları o luĢturulacaktır.  

Anahtar kelimeler: Ġthalat talep fonksiyonu, Ġhracat Arz Fonksiyonu DıĢ Ticaretin Yapısı, Ġhracatın Ġthalatı 

KarĢılama Oran ı,  Rekabet Endeksi 

 

Abstract: Since 24th January 1980 Economic Reform Package, Turkey has been undergoing structural 

adjustment and transformation policies. With a growth model presented in the Package, aim was to shift the 

weight in export from agricultural goods to industrial goods and thus to increase the export income. In short, 

Turkey shifted from import substitution to export promotion policies. Nevertheless, according to export figure 

published since 1980s, many manufacturing industries substantially increased their export as well as import 

proportion.  

The main objective of this study is to determine sectors which comprise similarit ies in export and import 

structure after 1980 in Turkey, and to analyze factors that cause some changes in these sectors in regard of 

supply and demand. In doing so, the study estimates the export and import demand function for these 

manufacturing industries of Turkish economy and to explain the liberalization policy related to foreign trade. 

Key Words :  Foreign Trade Pattern, Import Demand Function, Export Demand Function, Export Import  

Ratio, Compet itive Index,  

 

* Bu yazın ın ilk versiyonu 14 üncü Ġstatistik AraĢtırma Sempozyumu 2005 Bildirileri, 5–6 Mayıs 2005, 

Ankara‟da sunulmuĢtur. Kat ılımcıların önerileri ve eleĢtirilerine teĢekkür ediyoruz.  

 

GĠRĠġ  

1970'lerde dünyada yaĢanan ekonomik bunalım, 

uluslararası iĢbölümü ve sanayileĢme stratejilerinde 

değiĢime neden oldu. GeliĢmekte olan ülkelere 

önerilen ihracata yönelik büyüme modeli dünya 

üretiminde sektörel dağılımı yeniden belirled i. 

Yeniden yapılanma sonucunda imalat sanayi 

üretiminde geliĢ mekte olan ü lkelerin payı arttı ve bu 

durum, ticarete konu olan malların bileĢimi ve yönünü 

etkiledi. BaĢka bir deyiĢle, 1970 sonrasında hem 

üretim hem de d ıĢ ticaretin yapısı değiĢti. 

Türkiye 24 Ocak Kararlan ile ihracata dönük 

büyüme modelin i seçerek dünya konjonktüründe 

yaĢanan değiĢime dâhil o ldu. Seçilen büyüme 

modelinde amaç ülke ihracatın ın ağırlığın ı tarım 

ürünlerinden sanayi ürünlerine kaydırmak ve kısıtlı 

olan dıĢ ticaret gelirin i artırmakt ır. Böylece 

kalkınmanın önünde engel oluĢturan ithalat bağımlılığı 

da azalabilirdi. Kısaca, uygulanan politikalarda 

beklenti sanayi malı ihracat ının artması, ithalatın ın ise 

azalmasıydı. Oysa 1980 sonrasındaki dıĢ ticaret 

rakamları incelendiğ inde ihracat ve ithalatta benzer 

sektörlerin o lduğu tespit edilmiĢtir.  

 ÇalıĢmanın amacı; 1980 sonrasında Türkiye'nin  

ihracat ve ithalat ında görülen yapısal benzerliği madde 

bazında incelemek ve bu duruma neden olan faktörleri 

saptamakt ır. Analiz dönemi, yeni büyüme modelinin  

baĢlangıcı dikkate alınarak 1980 o larak belirlenmiĢtir. 

Üretim, katma değer, istihdam, yoğunlaĢma düzeyi 

gibi sektörel bilg iler 2000 yılına dek gelmektedir. Bu  

nedenle analiz dönemi 1980 – 2000 olarak 

belirlenmiĢtir. ÇalıĢ ma iki ana bölümden 

oluĢmaktadır. Birinci bölümde literatür taraması 

sunulmakta, ikinci bölümde seçilen sektörler için  

ihracat arz ve ithalat talep denklemleri 

oluĢturulmaktadır. 

 

ĠHRACAT ARZ VE ĠTHALAT TALEP 

FONKS ĠYONLARI 

Ġhracat arz ve ithalat talep denklemleri 

çalıĢ malarda farklı değiĢkenlere bağlı o larak tahmin  

edilmiĢtir. Guarda, Pieretti (1994) ihracatı çıkt ı, 

nominal kur, emek, sermaye, ücret ve faize bağlı 

olarak açıklamıĢtır. Stovrev (2000) ithalat ın sabit 

sermaye, stok, ihracat, iç ve dıĢ fiyat düzeyiyle iliĢkili 

olduğunu söylemiĢtir. Fu llerton, Savvyer, Sprinkle 

(1999) çalıĢ malarında ithalat taleb inin reel gelir, göreli 

fiyat ve döviz kuruna, ihracat arzının ise yabancı 
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ülkelerin gelir seviyesi, ihracat fiyatı, döviz kuru ve 

dünya fiyatlarına bağlı olduğunu belirtmiĢtir. Marquez 

(1990) ithalat talebin i gelir, göreli fiyat ve döviz 

kuruna bağlı o larak tahmin etmiĢ, Marquez (1994) 

yılındaki çalıĢ masında ise, sadece gelir ve fiyatı 

bağımsız değiĢken olarak almıĢtır. Thomas, 

UlubaĢoğlu (2000), ithalat talep fonksiyonunda 

bağımsız değiĢkenler olarak sırasıyla ithalat fiyatı, iç  

fiyat, nominal döviz kurunu belirlemiĢtir.  

Türkiye için yapılan çalıĢmalarda Kumcu ve 

Kumcu (1991) ihracat arzın ı nispi fiyat ve yurtiçi 

üretimin fonksiyonu olarak tanımlamıĢtır. Tansel ve 

Togan (1987) ithalat talebini yurtiçi gelir ve reel döviz 

kuruna bağlı olarak açıklamıĢtır. ġahinbeyoğlu ve 

UlaĢan (1999) çalıĢmalarında, Türkiye'de 1987–1998 

yıllan arasında üçer aylık verileri kullanarak ih racat 

arz ve talep fonksiyonunu oluĢturmuĢtur. Fonksiyonda 

bağımlı değiĢken ihracat fiyat endeksi ile deflate 

edilen reel ihracat, bağımsız değiĢkenler ise yurt içi-

yurtdıĢı gelir ve reel döviz kurudur. Yurt içi gelir için  

dolar olarak alınan gayri safi yurt içi hâsıla serisi, 

ABD toptan eĢya fiyat endeksi ile deflate edilerek 

kullanılmıĢtır. Reel döviz kuru Türkiye, A lmanya ve 

ABD toptan eĢya fiyat endeksleri kullanılarak 

hesaplanmıĢtır. Kotan ve Saygılı (1999) Türkiye'de 

ithalat talep fonksiyonunu 1987–1999 yılları arasında 

üçer aylık verileri ku llanarak tahmin etmiĢtir. 

ÇalıĢ mada ithalat talep miktarı, yurt içi gelir, döviz 

kuru, yurt içi fiyat, yurt dıĢı fiyat ve uluslararası 

rezervlerin bir fonksiyonu olarak ifade edilmiĢtir. 

Ġthalat için nominal ithalat hacmi, döviz kuru için  

dolar ve mark ağırlığ ı ile hesaplanan nominal döviz 

kuru, yurt içi fiyat için tüketici fiyat endeksi, yurt dıĢı 

fiyat için petrol d ıĢında ithal mallan fiyatı alınmıĢtır. 

ÇalıĢ mada bütün değerler dolar cinsinden ifade 

edilmiĢtir. Aydın, Çıp lak ve Yücel (2004) ihracat arz 

ve ithalat talep fonksiyonlarını 1987–2003 yıllan  

arasında üçer aylık veriler yard ımıyla Türkiye için  

hesaplamıĢtır. Ġhracat arz fonksiyonunda bağımlı 

değiĢken ihracat hacmidir. Bağımsız değiĢken ler ise 

Ģöyle sıralanabilir: Reel yurt içi gelir için 1994 bazlı 

reel gayri safi yurt içi hasıla serisi, ih racat fiyatı için  

ihracat fiyat endeksi, birim emek maliyeti için b irim 

emek maliyeti endeksi (1994 bazlı) ve reel döviz kuru  

için nominal kurun tüketici fiyat endeksi ile deflate 

edilmiĢ biçimidir.  

  

 MODEL 

ÇalıĢ mada öncelikle 1980–2000 yılı verileri 

kullanılarak ih racat ve ithalat miktarlarının sektörel 

dağılımı saptanmıĢtır. Burada amaç söz konusu 

dönemde dıĢ ticarette ağırlıklı paya sahip olan mal 

grupların ı belirlemekt ir. Analiz maliyet, piyasa yapısı 

gibi ayrıntılı değiĢkenlerin de kullanılabilmesi 

amacıyla imalat sanayi ile  sınırlı tutulmuĢtur. ISIC 

Rev 2 ye göre üçlü hanede sektörlerin ih racat 

miktarlarının toplam ihracat içindeki yüzde payına 

bakıldığında 1980–2000 y ıllan arasında Ģöyle bir 

dağılım göze çarpmaktadır (Ek 1). 311 nolu temel gıda 

maddeleri sektörü ortalama %7,39'luk bir paya 

sahiptir. 321 nolu tekstil sanayi ile  351 nolu kimyasal 

ürünler sanayi sırasıyla %2,99 ve %5,11'lik bir paya 

sahiptir. 369 nolu cam ve cam ürünleri sanayinin payı 

%16,72'dir. 371 nolu demir çelik sanayi %19,18'lik b ir 

pay oluĢturmaktadır. 

ISIC Rev 2 ye göre üçlü hanede sektörlerin ithalat 

miktarlarının toplam ithalat içindeki yüzde payına 

1980–2000 yılları arasında bakıldığında ise dağılım 

kısaca Ģöyledir (Ek 2): 311 nolu temel gıda maddeleri 

sektörünün payı ortalama %2,35'dir. 351 nolu  

kimyasal ürünler sanayi ve 371 no lu demir çelik 

sanayi sırasıyla %10,15 ve %6,72'lik paylara sahiptir. 

384 nolu taĢıt araçları sanayinin payı %3,52'dir. 

Miktar o larak bakıld ığında hem ihracat hem de ithalat  

oranların ın birlikte değerlendirilmesi sonucunda 311, 

351 ve 371 nolu sektörler çalıĢ ma kapsamına 

alınmıĢtır. DıĢ ticarette önemli payı olan 353 nolu  

sektör petrol ürünlerin i içerd iği için analiz dıĢında 

tutulmuĢtur. 

ÇalıĢ mada ihracat ve ithalatın hacim dıĢında değer 

olarak dağılımı da incelenmiĢtir. ISIC Rev 2'ye göre, 

analiz döneminde ithalatta önemli paya sahip olan 

sektörler Ģöyle sıralanabilir  (Ek 3) : Makine imalat  

sanayi (382 nolu sektör) %14,19, kimya sanayi (351 

nolu sektör) %11,41, taĢıt araçları sanayi (384 nolu  

sektör) %8,15, elektrikli makineler (383 nolu sektör) 

%7,12, demir çelik sanayi %5,83. DıĢ ticaret  

rakamlarına değer olarak bakıld ığında, ih racat 

sektörleri ise 321 nolu tekstil sanayi (%23,52), 322 

nolu giyim sanayi (%10,79), 311 nolu g ıda maddeleri 

sanayi (%9,10) ve 371 nolu demir çelik sanayi 

(%8,24) o larak görülür (Ek 4). Değer olarak 

incelendiğinde 371 nolu sektör hem ihracat hem de 

ithalatta önemli yer tutmaktadır. Ancak rekabetçi b ir 

sektör olan tekstil sanayinde (321) ithalatta görülen 

artıĢ benzer biçimde ithalatçı olan elektrikli 

makinelerde (383) ihracatta görülen art ıĢ nedeniyle 

çalıĢ ma kapsamına alınmıĢtır.  

Seçilen sektörlerde (311, 321, 351, 371, 383 nolu 

sektörler) ihracat ın ithalatı karĢılama oranı ve rekabet 

endeksleri Tablo l' de yer almaktadır. Tab lodan da 

görüldüğü gibi, temel gıda maddelerinde dönem 

boyunca ihracatın ithalatı karĢılama oranı azalmıĢtır. 

Bu durumda ihracat gelirlerinin ithalat giderlerini 

karĢılama gücü zayıftır. Sektörde rekabet endeksi de 

azalmaktadır. Endeks 1980 y ılında 358 iken 2000 

yılına gelindiğ inde 294'e kadar düĢmüĢ yani ülkenin 

temel gıda maddelerinde rekabet olanağı azalmıĢtır. 

Gıda maddelerinde ihracatın hâsılaya oranı yani dıĢa 

açıklık oranına bakıldığ ında dönem baĢında 10,4 iken  

dönem sonunda 0,002 ye dek düĢtüğü gözlenir. Oranın  

azalması ülken in toplam hâsılasının uluslararası 

pazarlarla bağlantısının azaldığı anlamına gelir.   Bu  

durumda ih raç malların ın dünya pazarlarında rekabet 

gücü düĢmüĢtür. Benzer bir geliĢim 321 nolu tekstil 

sanayinde de vardır. Ġhracatın ithalatı karĢılama oranı 

ve rekabet indeksi azalmaktadır.  
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351 nolu kimya ürünleri sanayi, 371 nolu demir 

çelik sanayi ve 383 nolu elektrikli makine sanayi için  

ihracatın ithalatı karĢılama oranları artmakta ve 

rekabet endekslerinde iyileĢ me olmaktadır. Sektörlerin  

rekabet güçleri karĢılaĢtırıld ığında geleneksel ürünler 

arasında yer alan tekstil ve gıda maddelerin in diğer 

sektörlere oranla rekabet gücünün daha yüksek olduğu 

görülür. 

  
Tablo 1: Seçilen Sektörlerde Ġhracatın Ġthalatı KarĢılama Oranı ve Rekabet Endeksleri  

 

YIL 
311 321 351 371 384 

X/M Rekabet 
Endeksi X/M Rekabet 

Endeksi X/M Rekabet 
Endeksi X/M* Rekabet 

Endeksi X/M Rekabet 
Endeksi 

1980 1,32 358,80 8,27 2247,06 0,06 16,17 0,08 20,69 0,04 10,92 
1981 2,71 514,57 10,21 1939,43 0,07 14,10 0,18 33,70 0,09 16,25 
1982 4,90 754,55 9,57 1472,52 0,19 29,28 0,71 109,09 0,22 33,31 
1983 5,49 885,14 9,21 1485,18 0,14 23,34 0,72 115,37 0,17 28,15 
1984 2,22 334,45 9,38 1414,25 0,06 8,56 0,76 114,87 0,19 28,71 
1985 1,74 248,61 11,54 1644,59 0,25 36,01 0,97 137,59 0,17 24,73 
1986 2,38 354,12 6,82 1015,53 0,30 45,40 0,92 137,16 0,13 19,98 
1987 2,01 279,14 4,81 667,82 0,32 44,34 0,69 95,78 0,29 40,18 
1988 2,36 290,25 7,16 879,63 0,46 55,96 1,24 151,90 0,26 32,34 
1989 1,59 216,25 9,38 1274,78 0,38 51,94 0,91 123,52 0,23 30,78 
1990 1,11 190,77 5,09 876,79 0,26 45,50 1,22 210,15 0,27 47,23 
1991 1,84 285,10 6,37 985,90 0,25 38,68 1,13 174,23 0,28 43,67 
1992 1,64 255,13 5,16 802,18 0,22 34,47 1,09 169,32 0,34 53,20 
1993 1,48 283,12 3,68 706,41 0,17 31,69 0,92 177,20 0,29 56,25 
1994 1,89 243,05 3,81 489,78 0,24 31,38 1,69 217,26 0,39 50,53 
1995 1,27 208,88 2,94 484,65 0,16 25,88 0,95 156,37 0,42 69,40 
1996 1,17 219,55 2,83 531,73 0,13 24,57 1,00 188,67 0,43 80,04 
1997 1,47 271,10 2,66 492,67 0,13 23,24 0,99 183,26 0,36 67,12 
1998 1,55 264,46 2,91 495,19 0,12 21,15 0,84 143,31 0,41 70,18 
1999 1,93 294,59 3,52 538,70 0,15 23,60 1,14 173,75 0,32 49,31 
2000 1,50 294,85 2,81 551,41 0,14 26,54 0,79 154,97 0,33 63,89 

      Kaynak: TÜĠK verilerinden hazırlanmıĢtır. 

  * X/M =  ihracat/ithalat 

  ** Rekabet endeksi, ülkenin o maldaki ihracatının toplam ihracat içindeki payı ile ülkenin aynı maldaki ithalatının                   
      toplam içindeki payının oranlanması sonucu bulunmuĢtur. 

 

 

Sektörlerin Ġhracat Arz Fonksiyonları 

Sektörlerin ihracat arz fonksiyonlarını oluĢtururken 

bağımlı değiĢken olarak sektörel ihracat miktarları 

alınmıĢtır. Bu amaçla her bir sektör için 1989 y ılı 

temel alınarak ihracat miktar indeksi zincirleme 

indeks yöntemi kullanılarak hesaplanmıĢtır. Ancak 

hesaplama döneminin uzun olması nedeniyle, 

harmonize sistem kodlarında çok sayıda değiĢiklik 

olmuĢtur. Bu nedenle, hesaplamalarda 1. basamak 

kodlan SITC 5 haneli kodlar seçilmiĢtir. 1980–1989 

dönemi için yıllık ihracat ithalat değeri 50000 $, 1990 

ve sonrasında ise 100000 $ üzerinde olan SITC 

kodları indekse dâhil ed ilmiĢtir.  

Madde ve sektör ağırlıkları;  3 haneli ISIC kodlan 

altında yer alan 4‟lü alt sektörlerin ağ ırlıkları toplam 

dolar değerleri dikkate alınarak hesaplanmıĢtır. 1. 

basamak olarak kullanılan SITC kodlarının ağırlıktan 

ise; indekse seçilen kodların toplamı içindeki 

paylarına göre hesaplanmıĢtır. Zincirleme indeks 

yöntemi gereğ i, hesaplamada bir önceki yıl ağ ırlıkları 

kullanılmıĢtır. Cari dönem fiyatları; döneme ait toplam 

dolar değerin in toplam ağırlığa bölünmesiyle 

bulunmuĢtur. Temel yıl fiyatları için hesaplama 

döneminden bir önceki y ıl fiyatları esas alınmıĢtır.  

1989 =100 temel yıllı indeks; zincirleme indeksle 

elde edilen değerler 1989 = 100 olacak Ģekilde 

yeniden hesaplanarak bulunmuĢtur. Değerler 1989 –  

2000 dönemi için yıllık indeks sayıların ın 1989 yılına 

kadar birb iriyle çarp ılması yöntemiy le, 1980 –1988 

dönemi için ise zincirleme olarak bölünmesi 

yöntemiyle bulunmuĢtur. 

Miktar indeksleri; dolaylı olarak hesaplanmıĢtır. 

Bu hesaplamada Değer Ġndeksi = Laspeyres Birim 

değer indeksi * Paasche Miktar indeksi formülünden; 

Miktar Ġndeksi = Değer indeksi /  Laspeyres birim 

değer indeksi formülüne geçilmiĢ ve miktar indeksleri 

böylece hesaplanmıĢtır.  Ancak yapılan indeks 

hesaplamaları Ģu sorunları da içermektedir.  

- Madde olarak SITC kodların ın seçilmesi ve bu 

kodların içeriğin in homojen olmaması nedeniyle birim 

değerlerde sapmalar görülmektedir. 

- Dönemin uzun olması dıĢ ticaret büyüklüklerinde 

çok önemli değiĢikliklere neden olmakta, zincirleme 

indeksin belli bir temel yılına dönüĢümünde aĢın 

indeks sayıları ortaya çıkmaktadır.  

Ġhracat arz fonksiyonunda bağımsız değiĢken 

olarak öncelikle ree l döviz kuru alınmıĢ fakat Aydın 

v.d (2004) çalıĢ masında olduğu gibi, ihracat miktarı 

ile reel döviz kuru arasında güçlü bir iliĢki 
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bulunamamıĢtır. Bu nedenle nominal döviz kuru, 

ihracat fiyatı, ücret maliyeti ve katma değer değiĢken 

olarak seçilmiĢtir. 1985–1989 dıĢ ticarette 

liberalizasyon yıllarıdır. Söz konusu yıllardaki yapısal 

değiĢimi görmek amacıyla dummy değiĢken 

kullanılmıĢtır. (Ek 3). Bağımsız değiĢken olarak 

sektörün üretim düzey i için katma değer-çıktı, üretim 

faktörleri için  çalıĢanların y ıllık ortalama sayısı-

ücretle çalıĢanların yıllık ortalama sayısı-yılda 

çalıĢılan iĢçi saat toplamı-sabit sermayeye yıl içinde 

yapılan gayri safı ilaveler-g ird i, maliyet için ücretle 

çalıĢanlara yapılan yıllık ödemeler ve piyasa yapısı 

için CR4 - CR8 - Helfindahl yoğunlaĢma oranlan 

kullanılmıĢtır. Sektörel karĢılaĢtırma yapabilmek 

amacıyla her sektör için ikt isadi bekleyiĢleri 

karĢılayan değiĢkenler seçilmiĢtir. Bu konuda yapılan 

analizler istendiği takdirde sunulabilir. Tahmin edilen  

denklemlerde otokorelasyon olup olmadığ ı Lagrange 

çarpanı ile araĢtırılmıĢtır. Denklemlerde otokorelasyon 

olmadığı tespit edilmiĢtir. 

 

311 nolu g ıda sanayi ihracat arz denklemi: 

 

lnX311 =  0,90 lnkd + 1,00 lnxp - 1,02 lnücm +  

std. hata  (0,03)            (0,33)           (0,35)   

 

 0,29 lnnk + 0,17d      R
2
 = 0,88    LM=4,30                  

(0,02)              (0,13) 

 

Denklemde; 

X: Ġhracat miktar indeksi (1989 =100 bazlı indeks 

TÜĠK d ıĢ ticaret verileri ku llan ılarak hesaplanmıĢtır).  

kd: Katma değer (Seçilen sektörler için TÜĠK 

imalat sanayi istatistikleri kullanılarak oluĢturulan seri 

reel kura bölünmüĢtür), 

xp : Ġhracat fiyat indeksi (1989 =100 bazlı indeks 

TÜĠK d ıĢ ticaret verileri ku llan ılarak hesaplanmıĢtır),  

ücm: Ücret maliyeti (Seçilen sektörler için TÜĠK 

imalat sanayi istatistikleri kullanılarak oluĢturulan seri 

reel kura bölünmüĢtür ),  

nk: Nominal döviz kurunu (Hesaplanan kur için  

TCMB verileri kullanılmıĢtır)  temsil etmektedir.  

Arz denklemine göre, gıda maddelerinin  

üretiminde %1'lik artıĢ sektör ihracatını %0,90 

artırmaktadır. Ġhracat fiyatlarında aynı oranda artıĢın 

ihracat miktarına etkisi ise  %1‟d ir. Diğer bir deyiĢle 

arzın fiyat esnekliği 1'dir. Ücretlerdeki %1'lik art ıĢ 

ihracat arzını %1,02 oran ında azaltmaktadır. 

Denklemde nominal kur ve dummy'nin t değerleri 

anlamsız çıkmıĢtır. 

 

351 nolu kimya sanayi ihracat arz denklemi: 

 

lnX351 =  0,62 lnkd + 0,64 lnxp - 0,53 lnücm +  

std. hata   (0,33)          (0,05)         (0,34)                  

 

 0,22 ln nk + l,41d        R
2
 = 0,77       LM=4,21 

(0,05)         (0,28) 

 

351 nolu sektör ü retiminde %1'lik artıĢ sektör 

ihracatını %0,62 artırmaktadır. Ġhracat fiyatlarında 

aynı oranda artıĢın ihracat miktarına etkisi ise 

%0,64'dur. Kimya sanayinde ihracat arzının fiyat 

esnekliği 0,64'dur. Nominal kurda bir artıĢ olursa yani 

Türk lirası değer kaybederse ihracat fiyatları azalacak 

böylece ihracat miktarı artacaktır. Kurda %1 'lik 

artıĢın kimyasal ürün ihracatına etkisi %0,22'dir. 

Dummy ve ücretler anlams ız çıkmıĢtır.  

 

371 nolu demir çelik sanayi ihracat arz denklemi: 

 

lnX371 =  0,37 lnkd + 0,50 lnxp + 0,19 lnnk +  

std. hata  (0,04)          (0,09)          (0,08)       

 

0,38 d              R
2
 = 0,80    LM = 2,99 

(0,33) 

 

Demir çelik sanayinde üretimde %1'lik artıĢ sektör 

ihracatını %0,37 artırmaktadır. Ġhracat fiyatlarında ve 

nominal kurda aynı oranda artıĢın ihracat miktarına 

etkisi sırasıyla % 0,50 ve %0,19'dur. Dummy anlamlı 

sonuç vermemiĢtir. 

 

321 nolu tekstil sanayi ih racat arz denklemi 

 

lnX321 =  0,21 lnkd + 0,43 lnxp + 1,30d  

std hata   (0,05)          (0,03)          (0,24) 

 

R
2
 = 0,86 LM = 2,01 

 

383 nolu elektrikli makineler sanayi arz denklemi 

 

ln X383 = 0,41 lnkd + 0,48 lnxp + 0,13d  

std. hata   (0,02)         (0,03)         (0,18)  

 

R
2
 = 0,95 LM = 0,58 

 

Tekstil ve elektrikli makineler sanayinde katma 

değer ve fiyat değiĢkenleri ih racat arz miktarını 

açıklamaktadır. Ücret maliyeti ve döviz kuru  

açıklayıcı değiĢken olarak alınmıĢ ama tekstil 

sektöründe her ikisi de elektrikli makinelerde ise döviz 

kuru değiĢkenlerin katsayıları ve t değerlerini olumsuz 

etkilemiĢtir. Arz denklemlerine göre 321 ve 383 nolu 

sektörde ihracat miktarı üzerinde fiyatın etkisi 

üretimin etkisinden daha fazladır. Tekstil sektöründe 

arz esnekliğ i 0,43 elektrikli makinelerde ise 0,48'dir. 

Bu sektörlerde fiyat değiĢimlerine arz miktarının  

duyarlılığ ı azdır. 

BeĢ sektör ihracatı fiyat esneklikleri açısından 

değerlendirild iğinde Ģu bulgular saptanmaktadır: Fiyat 

değiĢimlerine en duyarlı olan sektör g ıda maddeleridir. 

Bunu kimya, demir çelik, elektrikli makineler ve 

tekstil izlemektedir. Gıda dıĢındaki sektörler için fiyat 

esnekliği katıd ır. Ancak gıda maddelerinde malın  

niteliğ i gereği üretim düzey i daha kısa dönemde 

artırılabilmektedir. Bu nedenle birim esneklik vard ır 
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ve sektörün esneklik katsayısı diğer sektörlere oranla 

biraz daha yüksektir. 

Kurdaki art ıĢ ya da ücretlerdeki düĢüĢ ihracatı 

artırmaktadır. Kurdaki değiĢimin ihracata etkisi 

oldukça azdır. Ayrıca bazı sektörlerde ücretler ve kur 

anlamsız sonuç vermiĢtir. Bu sonuçta kur 

politikasındaki istikrarsızlığ ın önemli olduğu 

düĢünülmektedir. Ġhracatçı daha çok üretim ve fiyat 

düzeyine bakarak ihracata karar vermektedir.  

Sektörün üretim düzeyindeki değiĢim ihracatı 

pozitif yönde etkilemektedir. BeĢ sektör için üret im 

etkileri karĢılaĢtırıld ığında Ģu bulgular dikkati 

çekmektedir: Göreceli olarak ihracatçı sektörlerde 

fiyat etkisi üretim etkisinden daha fazladır. Tekstil 

sektöründe üretici pazar avantajın ın farkında olduğu 

için daha çok piyasada oluĢan fiyata göre ihracat 

kararını vermektedir. 

 

Sektörel Ġthalat Talep Fonksiyonları  

Ġthalat talep fonksiyonunda bağımlı değiĢken 

ithalat miktarıdır. Her bir sektör için yukarıdaki 

bölümde değinild iği g ibi ithalat miktar indeksleri 

hesaplanmıĢtır. Fonksiyonda bağımsız değiĢkenler ise 

reel döviz kuru ve yurtiçi gelir düzeyidir. Dummy 

1985 – 1989 yıllan arasında dıĢ ticaretteki yapısal 

değiĢimi (dıĢ ticaret liberalizasyonunu) temsil 

etmektedir. (Ek 3). 

 

311 nolu g ıda sanayi ithalat talep denklemi: 

ln M311 = 2,07 lnrg - 1,10 ln rk + 0,24d  

std. hata   (0,16)        (0,16)         (0,15) 

 

R
2
 = 0,86 LM = 4,16 

 

Burada; 

M: Ġthalat miktar indeksi (1989 =100 bazlı indeks 

TÜĠK d ıĢ ticaret verileri ku llan ılarak hesaplanmıĢtır)  

rk: Reel döviz kuru (Hesaplanan kur için TCMB 

verileri kullanılmıĢtır) 

rg:1987 fiyatlarıyla hesaplanmıĢ reel gayri safi 

milli hâsılayı (TÜĠK verileri kullanılmıĢtır) ifade 

etmektedir. 

 

321 nolu tekstil sanayi ithalat talep denklemi: 

ln M321 = 3,09 lnrg - 2,19 ln rk + 1,31 d  

std.hata     (0,17)         (0,16)          (0,15) 

 

R
2
 = 0,95 LM = 4,60 

 

351 nolu kimya sanayi ithalat talep denklemi: 

ln M351= 1,58 lnrg - 0,60 lnrk + 0,24 d 

std.hata   (0,06)        (0,06)         (0,06) 

 

R
2
 = 0,95 LM = 3,36  

 

371 nolu demir çelik sanayi ithalat talep denklemi: 

ln M371 = 1,96 lnrg - 0,97 ln rk + 0,05 d                        

std.hata    (0,11)        (0,11)          (0,10) 

 

R
2
 = 0,92 LM = 4,24 

 

383 nolu elektrikli makineler sanayi ithalat talep 

denklemi: 

ln M383 = 1,97 lnrg - 1,27 ln rk + 1,41 d  

std.hata   (0,28)         (0,28)         (0,26) 

 

R
2
 = 0,81 LM = 1,94 

 

Sektörler için yapılan tahmin sonuçlarına göre 

fonksiyonlarda bağımsız değiĢkenlerin katsayısı, reel 

döviz kuru ve yurtiçi reel gelir seviyesinin ithalat 

talebine etkisini göstermektedir. Denklemler 

logaritmik değerler üzerinden tahmin edildiğ i için bu 

katsayılar aynı zamanda ithalat talebinin gelir ve fiyat 

esnekliklerin i de vermektedir. Buna göre reel döviz 

kurunda %1'lik b ir artıĢ gıda maddeleri için %1,10, 

tekstil için %2,19, kimya sanayi için %0,60, demir 

çelik için %0,97 ve elektrikli makineler için de 

%1,27'lik bir azalıĢa neden olmaktadır. Yurtiçi gelir 

seviyesinde %1'lik bir artıĢ ise sektörlerde sırasıyla 

%2,07, %3,09, %1,58, %1,96 ve %1,97'lik art ıĢlara 

neden olmaktadır. Bu da, hem reel döviz kuru hem de 

reel gelir seviyesindeki değiĢimin en çok tekstil ve 

gıda maddelerini etkiled iğini göstermektedir. BaĢka 

bir deyiĢle bu sektörler için talebin fiyat ve gelir 

esneklikleri diğer mallara göre daha yüksektir. 

Sektörde fiyat esnekliğinin yüksek olması ikame 

olanağının yüksek olduğu anlamına gelir. Fakat gıda 

maddeleri ve tekstil ülkemiz açısından rekabetçi 

sektörlerdir. Buna rağmen ithal edilmesi ve 

esnekliğin in gıda maddelerinde birim esneklikte 

olması ise ilginç bir sonuçtur. Zira bu durum, rekabet 

Ģansımız olan ürünlerde bile dıĢ alım yaptığımız 

anlamına gelir. Teknolo ji açısından yenilenemeyen 

sektörler süreç içinde rekabet olanağını yitirmektedir. 

Yapılan analiz gıda ithalatının fiyat değiĢimlerinden 

az etkilenmekte olduğunu ve fiyat değiĢimi ile ithal 

talep miktarı arasında iliĢkinin bire bir olduğunu 

göstermektedir. 

351 ve 371 nolu sektörlerde ithalat fiyat 

değiĢimlerine daha az tepki vermektedir. Ara malları 

üreten sektörde doğal olarak ithal talebin in fiyat 

esnekliği kat ıdır. Bu aynı zamanda Özağ, Atan, Kaya 

(2004) çalıĢ masında da belirtild iği gibi kurdaki önemli 

dalgalanmalar nedeniyle gelir-üretim miktarı ile yerli 

ara mallan ve ithal ara malları arasında büyük bir 

ikame olduğunu göstermektedir. Ġthalat  

liberalizasyonu ithalatı artırmaktadır. Bu durum da 

ithal ara mallarının yerli ara malların ı ikame ettiğini 

göstermektedir. 

 

SONUÇ 

Türkiye'de 24 Ocak Kararlan ile baĢlayan 

dönemde ihracat teĢvik edilmiĢ ve daha önce 

uygulanan ithal ikamesi polit ikasına son verilmiĢtir. 

Yeni büyüme modelinin amacı ihracat ı artırmak, 

ithalatı azaltmaktır. Oysa 1980'den günümüze gelen  

süreçte dıĢ ticaret yapısı incelediğinde bazı sektörlerde 
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ihracat ve ithalat bileĢiminde öngörülen farklılaĢma 

olmamıĢtır. 

ISIC Rev 2 mal sınıflamasına göre 311, 351, 371 

nolu gıda, kimyasal ürünler ve demir çelik sanayi hem 

ihracat hem de ithalat içinde ağırlıklı bir paya sahiptir. 

321 nolu tekstil sanayi ve 383 nolu elektrikli makine 

sanayinde ise dönem boyunca ihracat ve ithalat 

içindeki paylarda beklenenin tersine bir geliĢim 

olmaktadır. 

1980 – 2000 döneminde tekstil ve g ıda 

maddelerinde ihracatın ithalatı karĢılama oranı azalmıĢ 

yani ihracat gelirlerinin ithalat giderlerini karĢılama 

gücü zayıflamıĢtır. Diğer sektörler için söz konusu 

oran artmaktadır. Rekabet endekslerine baktığımızda 

tekstil ve gıda maddelerinin rekabet gücünün azaldığı 

diğer sektörlerin arttığı görü lür. Kısaca gıda gibi 

ihracatçı sektörlerde rekabet Ģansı azalırken kimya, 

demir çelik gibi ithal ikameci sektörlerde göreceli bir 

rekabet olanağı yaratmaktadır.  

Fiyat, kur, ücret ve üretim düzeyi ihracat miktarını 

etkilemektedir. Fiyat değiĢimi bütün sektörleri pozit if 

yönde etki etmektedir. Fakat etki azd ır. Farklı b ir ifade 

ile tekstil, kimya, elektrikli makineler ve demir çelik 

sanayinde ihraç arzın ın fiyat esnekliği kat ıdır. Üret im 

düzeyindeki değiĢim ihracat ı pozitif yönde 

etkilemektedir. Kurdaki art ıĢ ya da ücretlerdeki düĢüĢ 

ihracatı artırmaktadır. Kurdaki değiĢimin ihracata 

etkisi ise oldukça düĢüktür. 

ÇalıĢ mada ele alınan değiĢkenler dıĢında da 

kuĢkusuz ihracat arzın ı belirleyen pek çok değiĢken 

vardır. Fakat analizde seçilen bazı değiĢkenler ikt isadi 

açıdan beklenen iĢareti vermemiĢtir. Burada 

karĢılaĢılan sorun Ģu nedenlerden kaynaklanabilir: 

Üçlü hanedeki mal g ruplarının altında farklı n itelikte 

pek çok madde toplulaĢtırılmakta ve bu durum 

sektörel analizde sorunlara neden olmaktadır. Dörtlü  

ya da altılı dijitte yapılacak daha ayrıntılı mal 

tanımlaması bu sorunları azaltabilir. Özellikle 321 

nolu tekstil sanayinde üçlü hane altında dörtlü bazda 9 

madde yer almaktadır. Homojen nitelik taĢımayan bu 

malların tek bir denklemde tahmin edilmeye 

çalıĢılması güçlüklere neden olmaktadır. Benzer b ir 

durum 383 nolu sektör içinde geçerlidir.  

 Veri dönemi nedeniyle karĢılaĢılan kısıt sonuçlan 

etkileyebilir. Fakat sanayi istatistiklerinin yapısı 

gereği aylık ya da üçer ay lık dönemler itibariyle söz 

konusu seriler türetilememektedir.  

Sektörlerin özellikleri incelendiğ inde özellikle 

kimya sanayinde yabancı sermayeli firmaların önemli 

olduğu görülmektedir. Bu nedenle ihracat arz ve 

ithalat talep denklemlerini yerli ve yabancı firmalar 

için ayrı ayrı tahmin etmek daha sağlıklı sonuçlara 

ulaĢılmasına neden olabilir. Bu analiz için ihracat ve 

ithalat değerlerinin yerli ve yabancı firmalar için  

ayrımlı bilgisine ihtiyaç vardır.  

Ġthalat fonksiyonlarında bağımsız değiĢken olarak 

reel döviz kuru ve yurtiçi reel gelir seçilmiĢtir. 

Sonuçlara göre tekstil ve gıda maddeleri için talebin  

fiyat ve gelir esneklikleri diğer mallara göre daha 

yüksektir. Sektörde fiyat esnekliğ inin yüksek olması 

ikame olanağının fazla olduğu anlamına gelir. Fakat  

tekstil ve g ıda maddeleri ü lkemiz açısından rekabet 

olanağı olan sektörlerdir. Buna rağmen ithal edilmesi 

ve esnekliğin in gıda maddeleri için  neredeyse bire 

yakın olması ise ilg inç bir sonuçtur. Zira bu durum, 

rekabet Ģansımız olan ürünlerde b ile dıĢ alım 

yaptığımız an lamına gelir. 351 ve 371 nolu sektörlerde 

ithalat fiyat değiĢimlerine daha az tepki vermektedir. 

Bu ithal ara mallarının yerli ara malların ı ikame 

ettiğini göstermektedir. 
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EK 1: 1980 – 2000 Yılları Arasında Ġmalat Sanayi Ġhracat Miktarının Yüzde Dağılımı 

SEKTÖ R 1980 1981 1982 1983 1984 1985 1986 1987 1988 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 

311 7,15 5,04 6,51 9,58 11,40 7,46 5,61 6,04 5,42 6,04 5,15 7,81 7,83 8,90 8,37 8,03 8,36 9,80 7,39 6,46 6,93 

312 2,40 1,25 1,29 1,65 2,96 1,39 1,53 1,64 0,87 1,11 1,25 0,94 0,80 1,24 0,91 1,24 1,06 0,99 0,92 0,82 0,88 
313 0,29 0,28 0,14 0,18 0,21 0,59 0,18 0,42 0,45 0,47 0,23 0,77 0,25 0,24 0,33 0,61 0,79 0,52 0,38 0,31 0,29 

314 1,71 1,42 0,83 0,61 0,51 0,75 0,62 0,75 0,60 0,67 0,52 0,58 0,30 0,43 0,40 0,50 0,68 0,62 0,55 0,42 0,37 

321 5,73 4,07 3,34 3,19 2,72 3,37 3,78 2,89 2,45 2,92 2,45 1,98 1,63 2,54 2,14 2,06 2,82 3,07 3,33 3,24 3,12 

322 0,09 0,10 0,11 0,17 0,25 0,29 0,32 0,44 0,30 0,40 0,35 0,26 0,25 0,36 0,32 0,40 0,42 0,45 0,47 0,41 0,47 

323 0,01 0,01 0,03 0,03 0,05 0,02 0,02 0,02 0,03 0,02 0,01 0,01 0,01 0,02 0,03 0,02 0,03 0,05 0,04 0,01 0,03 

324 0,00 0,00 0,02 0,04 0,04 0,02 0,01 0,02 0,02 0,02 0,01 0,02 0,02 0,03 0,03 0,03 0,06 0,11 0,11 0,07 0,08 
331 0,23 0,54 0,25 0,40 0,49 0,57 0,52 0,24 0,11 0,15 0,16 0,08 0,10 0,10 0,16 0,18 0,32 0,29 0,31 0,32 0,38 

332 0,01 0,04 0,04 0,05 0,08 0,06 0,08 0,05 0,03 0,04 0,04 0,02 0,03 0,05 0,05 0,07 0,07 0,08 0,09 0,14 0,17 
341 0,05 0,09 0,19 0,27 0,50 0,54 0,68 0,87 0,36 0,31 0,37 0,29 0,25 0,22 0,58 0,46 0,37 0,42 0,42 0,45 0,42 

342 0,01 0,00 0,00 0,00 0,01 0,01 0,01 0,01 0,00 0,01 0,01 0,01 0,01 0,02 0,02 0,01 0,03 0,04 0,04 0,03 0,04 
351 2,88 1,28 3,49 3,00 0,33 6,48 10,54 12,03 10,33 9,05 7,46 5,09 4,57 4,74 4,62 4,34 3,50 3,49 3,86 4,36 1,82 

352 0,09 0,20 0,36 0,33 0,47 0,31 0,59 0,71 0,32 1,13 0,87 0,49 0,59 0,70 0,65 1,10 1,60 1,80 1,48 1,14 1,21 
353 2,29 3,51 11,56 7,84 12,78 11,97 12,20 14,46 18,92 14,97 13,33 13,72 9,14 9,31 8,76 10,06 9,46 5,76 7,85 8,64 5,02 

354 0,00 0,00 0,01 0,06 0,10 0,11 0,13 0,05 0,02 0,08 0,11 0,00 0,01 0,00 0,00 0,02 0,02 0,06 0,09 0,11 0,17 
355 0,13 0,13 0,09 0,27 0,35 0,33 0,27 0,28 0,25 0,28 0,16 0,26 0,28 0,32 0,30 0,37 0,33 0,34 0,37 0,37 0,44 

356 0,07 0,24 0,17 0,13 0,12 0,21 0,23 0,37 0,19 0,17 0,14 0,13 0,12 0,15 0,19 0,31 0,39 0,54 0,52 0,49 0,59 

361 0,05 0,02 0,03 0,03 0,06 0,09 0,06 0,08 0,08 0,10 0,09 0,10 0,09 0,10 0,11 0,14 0,18 0,20 0,19 0,19 0,21 

362 0,73 1,38 1,55 1,86 1,91 2,05 2,11 2,11 1,47 1,73 1,89 1,42 1,31 1,29 1,04 1,05 1,17 1,54 1,45 1,28 1,60 
369 15,51 38,54 33,26 20,69 15,56 14,70 9,97 2,84 1,87 7,77 15,38 15,52 17,83 14,56 17,57 18,11 16,16 17,58 16,73 17,22 23,76 

371 1,15 1,80 6,82 9,86 13,47 20,57 21,33 20,96 19,41 19,75 25,23 17,98 20,10 30,48 29,12 24,22 25,35 26,67 21,93 23,31 23,18 

372 1,67 0,77 0,13 0,29 0,37 0,51 0,63 0,50 0,69 0,94 0,84 0,42 0,42 0,66 0,67 0,88 1,65 1,00 0,92 0,70 0,66 

381 0,17 0,29 0,34 0,44 0,35 0,48 1,43 0,53 0,41 0,52 0,55 0,41 0,48 0,82 0,85 1,05 1,29 1,26 1,36 1,14 1,33 
382 0,14 0,26 0,29 0,40 0,28 0,26 0,21 0,23 0,23 0,30 0,25 0,22 0,24 0,34 0,36 0,52 0,60 0,69 0,69 0,75 0,90 

383 0,05 0,08 0,17 0,19 0,17 0,16 0,21 0,20 0,22 0,25 0,36 0,31 0,26 0,39 0,39 0,55 0,76 0,92 0,95 0,89 1,16 
384 0,19 0,19 0,10 0,08 0,08 0,10 0,10 0,08 0,08 0,26 0,23 0,17 0,18 0,24 0,35 0,46 0,58 0,54 0,68 0,98 1,10 

385 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,01 0,01 0,01 0,02 0,01 0,01 0,01 0,01 0,01 0,02 0,02 0,02 0,03 0,02 0,02 

390 0,01 0,02 0,01 0,02 0,01 0,02 0,02 0,03 0,02 0,02 0,02 0,01 0,01 0,02 0,02 0,03 0,04 0,04 0,04 0,05 0,06 
Kaynak: TÜĠK verilerinden derlenmiĢtir. 
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EK 2: 1980 – 2000 Yılları Arasında Ġmalat Sanayi Ġthalat Miktarın ın Yüzde Dağılımı 

SEKTÖ R 1980 1981 1982 1983 1984 1985 1986 1987 1988 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 

311 1,50 1,21 0,97 0,79 1,44 1,52 1,39 2,11 1,45 2,37 3,81 3,10 4,07 3,49 2,63 3,55 3,44 2,75 2,42 2,47 2,76 

312 0,00 0,00 0,01 0,01 0,04 0,02 0,02 0,03 0,02 0,03 0,05 0,05 0,05 0,06 0,07 0,09 0,08 0,10 0,13 0,14 0,16 

313 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,02 0,01 0,02 0,01 0,01 0,01 0,01 0,01 0,01 0,01 0,03 0,01 0,01 0,02 0,02 

314 0,00 0,00 0,00 0,00 0,01 0,02 0,03 0,03 0,03 0,01 0,01 0,03 0,05 0,03 0,04 0,04 0,07 0,08 0,07 0,08 0,09 

321 0,12 0,47 0,18 0,19 0,19 0,01 0,27 0,43 0,25 0,22 0,38 0,33 0,56 0,66 0,68 0,79 0,71 0,91 0,95 0,78 1,08 

322 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,01 0,00 0,01 0,01 
323 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,05 0,05 0,06 0,04 0,01 0,02 0,03 0,03 0,03 0,03 0,04 0,03 0,02 0,03 0,02 0,02 

324 0,01 0,01 0,07 0,02 0,01 0,02 0,00 0,01 0,01 0,00 0,00 0,01 0,00 0,01 0,01 0,01 0,01 0,01 0,01 0,01 0,01 

331 0,00 0,00 0,02 0,00 0,01 0,01 0,01 0,01 0,01 0,01 0,01 0,03 0,04 0,19 0,03 0,05 0,46 0,40 0,46 0,47 0,65 
332 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,01 0,01 0,01 0,01 0,01 0,02 0,03 0,03 0,03 0,03 

341 0,57 0,49 0,61 0,35 0,56 0,57 0,51 0,51 0,69 0,71 0,73 0,94 0,95 1,34 0,96 1,28 1,24 1,42 1,38 1,58 1,55 
342 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,01 0,01 0,01 0,01 0,01 0,01 0,01 0,06 0,04 0,02 0,01 0,01 0,01 0,01 0,01 

351 13,86 13,42 8,91 12,90 12,28 11,10 10,09 12,02 9,46 10,08 9,56 9,79 9,74 9,78 6,92 8,60 7,64 7,91 9,28 9,67 10,09 
352 0,21 0,21 0,17 0,20 0,22 0,25 0,26 0,27 0,27 0,34 0,35 0,38 0,42 0,35 0,51 0,48 0,45 0,53 0,54 0,59 0,55 

353 16,22 10,49 4,22 7,22 4,49 4,95 4,73 3,56 4,28 4,92 6,29 7,43 8,80 9,45 8,69 7,57 8,26 7,25 7,78 10,16 11,80 

354 0,00 0,02 0,14 0,11 0,39 0,05 0,00 0,56 0,01 0,02 0,08 0,07 0,10 0,03 0,06 0,01 0,58 0,90 0,74 0,58 0,86 
355 0,18 0,25 0,24 0,26 0,23 0,23 0,23 0,20 0,20 0,14 0,17 0,22 0,21 0,19 0,16 0,18 0,18 0,18 0,18 0,18 0,26 

356 0,11 0,20 0,15 0,14 0,22 0,15 0,12 0,10 0,11 0,04 0,06 0,07 0,09 0,09 0,09 0,11 0,12 0,15 0,16 0,18 0,21 

361 0,00 0,00 0,00 0,01 0,02 0,01 0,01 0,01 0,00 0,01 0,02 0,01 0,01 0,01 0,01 0,01 0,02 0,02 0,02 0,01 0,02 
362 0,01 0,02 0,02 0,01 0,01 0,02 0,03 0,04 0,05 0,05 0,11 0,14 0,16 0,11 0,09 0,15 0,17 0,15 0,21 0,20 0,20 

369 0,20 0,20 0,19 0,31 0,38 0,25 0,39 4,19 4,08 0,95 2,34 1,41 1,10 0,90 0,68 0,71 0,27 0,38 0,58 0,59 0,55 

371 3,07 4,14 4,47 5,91 7,49 10,41 6,73 8,20 6,09 6,86 4,99 5,88 6,80 10,15 7,37 7,80 5,89 7,24 7,37 6,52 7,66 

372 0,17 0,31 0,29 0,44 0,42 0,48 0,44 0,55 0,38 0,33 0,45 0,38 0,41 0,45 0,42 0,49 0,55 0,60 0,63 0,63 0,68 
381 0,28 0,36 0,28 0,18 0,32 0,14 0,17 0,14 0,15 0,20 0,19 0,28 0,27 0,26 0,36 0,27 0,27 0,29 0,26 0,24 0,27 

382 0,32 0,46 0,42 0,42 0,41 0,53 0,80 0,48 0,37 0,32 0,51 0,54 0,47 0,58 0,43 0,50 0,71 0,79 0,85 0,53 0,60 

383 0,16 0,16 0,14 0,14 0,15 0,19 0,22 0,16 0,15 0,18 0,24 0,28 0,26 0,22 0,18 0,19 0,24 0,31 0,34 0,39 0,42 
384 0,10 0,15 0,21 0,16 0,21 0,22 0,16 0,10 1,47 2,11 3,86 3,79 5,19 6,91 4,16 6,09 7,12 8,57 7,67 6,35 9,25 

385 0,02 0,01 0,01 0,02 0,02 0,03 0,04 0,05 0,04 0,05 0,07 0,05 0,06 0,06 0,05 0,07 0,02 0,03 0,03 0,03 0,03 

390 0,00 0,00 0,00 0,01 0,01 0,02 0,02 0,02 0,01 0,02 0,03 0,04 0,04 0,05 0,05 0,06 0,07 0,08 0,08 0,10 0,10 
Kaynak: TÜĠK verilerinden derlenmiĢtir. 
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EK 3: 1980 – 2000 Yılları Arasında Ġmalat Sanayi Ġthalat Değerin in Yüzde Dağılımı 

SEKTÖ R 1980 1981 1982 1983 1984 1985 1986 1987 1988 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 

311 3.31 2.07 1.36 1.26 2.96 3.09 2.66 3.26 2.70 3.52 4.08 3.41 3.78 3.25 4.09 4.69 4.35 3.46 2.96 2.34 1.98 

312 0.03 0.02 0.02 0.03 0.10 0.09 0.12 0.11 0.10 0.10 0.15 0.18 0.20 0.20 0.24 0.27 0.20 0.19 0.22 0.28 0.23 
313 0.00 0.00 0.00 0.03 0.00 0.02 0.07 0.06 0.11 0.03 0.04 0.07 0.05 0.03 0.05 0.04 0.05 0.02 0.03 0.04 0.03 

314 0.00 0.00 0.00 0.00 0.25 0.49 1.05 1.26 1.21 1.40 1.51 1.74 1.39 1.11 0.60 0.45 0.64 0.79 0.67 0.72 0.64 

321 1.06 1.05 1.30 1.31 1.34 1.55 1.97 2.90 2.41 1.75 2.61 2.43 3.34 3.78 5.27 5.57 5.10 5.60 5.81 5.04 4.78 
322 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.01 0.01 0.01 0.01 0.01 0.03 0.07 0.07 0.10 0.10 0.09 0.25 0.31 0.31 0.27 0.25 

323 0.01 0.01 0.01 0.04 0.07 0.63 0.74 1.05 0.85 0.45 0.54 0.54 0.57 0.60 0.78 0.67 0.68 0.62 0.51 0.36 0.47 

324 0.07 0.09 0.39 0.33 0.07 0.12 0.10 0.13 0.12 0.04 0.10 0.13 0.08 0.12 0.09 0.09 0.23 0.28 0.28 0.20 0.21 

331 0.04 0.03 0.07 0.03 0.06 0.26 0.67 1.20 0.89 0.22 0.20 0.21 0.25 0.43 0.27 0.28 0.29 0.29 0.36 0.33 0.38 

332 0.00 0.00 0.00 0.00 0.01 0.10 0.03 0.02 0.05 0.02 0.07 0.08 0.14 0.13 0.14 0.16 0.23 0.26 0.30 0.28 0.27 
341 0.91 1.00 0.94 0.55 0.97 0.82 0.94 1.20 1.84 1.73 1.27 1.57 1.49 1.78 1.66 2.54 1.87 1.68 1.83 2.16 2.06 

342 0.03 0.03 0.07 0.08 0.07 0.09 0.15 0.13 0.15 0.16 0.17 0.17 0.20 0.43 0.36 0.22 0.20 0.20 0.21 0.18 0.16 
351 13.17 12.66 9.74 12.07 12.49 11.17 12.11 12.50 12.76 12.86 11.11 11.28 11.22 9.93 11.05 12.31 10.44 10.17 10.38 10.58 9.66 
352 1.94 1.72 1.73 1.91 1.81 2.17 2.99 3.37 3.49 3.91 3.61 4.04 4.19 3.73 4.22 4.24 4.22 4.51 5.23 6.12 5.00 

353 11.94 7.64 3.01 5.13 2.86 2.90 2.04 1.80 1.96 2.31 2.65 3.12 2.65 2.59 2.68 2.25 2.44 2.33 2.07 3.22 4.81 

354 0.01 0.01 0.08 0.06 0.13 0.02 0.00 0.05 0.02 0.02 0.02 0.03 0.03 0.03 0.03 0.01 0.11 0.15 0.15 0.10 0.13 
355 2.22 2.63 2.87 2.82 2.53 2.29 2.78 2.43 2.35 0.79 0.90 1.00 0.99 0.92 0.83 0.89 0.91 0.81 0.87 0.85 0.83 

356 0.67 1.06 0.79 1.14 1.30 1.08 1.47 1.46 1.71 0.48 0.72 0.89 0.94 0.95 0.96 1.11 1.21 1.17 1.38 1.40 1.15 

361 0.02 0.01 0.02 0.08 0.14 0.05 0.08 0.10 0.06 0.09 0.13 0.10 0.08 0.07 0.07 0.08 0.12 0.08 0.10 0.08 0.07 
362 0.05 0.11 0.10 0.08 0.07 0.10 0.17 0.22 0.20 0.19 0.24 0.31 0.37 0.27 0.26 0.33 0.39 0.34 0.41 0.39 0.29 

369 0.79 0.64 0.64 1.01 1.03 0.49 0.76 1.01 1.16 0.75 0.77 0.65 0.60 0.50 0.56 0.52 0.50 0.42 0.50 0.48 0.37 

371 4.74 4.72 5.07 5.47 6.42 7.96 7.03 7.90 7.65 8.79 5.47 5.54 5.54 6.70 5.46 5.87 4.43 4.69 4.74 3.78 4.37 

372 1.03 1.46 1.22 2.00 2.00 1.90 1.99 2.79 2.74 2.53 2.31 1.82 1.51 1.39 1.72 2.10 1.87 1.99 1.96 2.01 2.02 
381 3.56 3.62 3.81 2.89 3.14 1.19 2.25 1.65 2.40 2.22 1.82 2.54 2.59 2.33 2.34 2.16 2.67 2.68 2.86 2.58 2.14 

382 7.43 9.92 10.28 11.23 10.72 12.00 18.31 15.21 13.85 12.34 15.81 17.20 16.68 16.99 15.69 15.23 17.82 17.11 17.55 14.10 12.45 

383 3.47 3.80 4.21 4.44 5.48 6.16 8.65 7.02 7.71 6.69 7.22 9.01 7.76 6.86 7.65 6.08 6.64 7.75 9.42 12.41 11.09 

384 2.20 3.82 6.25 4.92 4.19 6.41 5.64 3.48 4.51 5.96 8.12 7.90 10.66 14.35 9.63 10.80 11.43 13.15 12.47 11.25 14.08 
385 0.75 0.90 1.12 1.43 1.32 1.41 1.92 1.88 1.80 1.87 2.33 2.58 2.55 2.46 2.41 2.10 2.26 2.37 2.60 2.64 2.40 

390 0.07 0.11 0.11 0.12 0.22 0.29 0.31 0.28 0.34 0.39 0.51 0.58 0.62 0.60 0.55 0.71 0.81 0.87 0.96 0.96 0.85 
Kaynak: TÜĠK verilerinden derlenmiĢtir. 
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EK 4: 1980 – 2000 Yılları Arasında Ġmalat Sanayi Ġhracat Değerin in Yüzde Dağılımı 

SEKTÖ R 1980 1981 1982 1983 1984 1985 1986 1987 1988 1989 1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 

311 11.89 10.64 10.29 11.16 9.91 7.69 9.43 9.09 7.83 7.62 7.79 9.71 9.66 9.20 9.95 9.80 9.56 9.37 7.82 6.91 5.83 

312 15.43 7.39 5.29 5.37 5.86 4.46 6.54 5.25 4.14 3.77 4.57 3.55 3.23 4.10 4.14 3.85 2.95 3.60 3.35 2.72 2.35 
313 0.17 0.18 0.11 0.12 0.11 0.22 0.09 0.16 0.21 0.25 0.15 0.27 0.22 0.19 0.28 0.41 0.48 0.28 0.21 0.16 0.14 

314 8.03 8.40 6.06 4.15 3.04 4.15 3.65 3.10 2.31 4.13 3.41 4.21 2.26 2.87 2.34 1.76 2.75 2.60 2.19 2.11 1.77 

321 23.85 20.42 19.21 19.48 19.00 18.86 20.03 19.37 21.23 22.35 22.86 23.92 26.81 26.69 25.82 27.01 27.13 27.59 28.76 27.15 26.35 

322 3.32 5.47 6.20 9.07 14.67 11.72 10.85 13.96 11.27 13.29 14.56 12.50 11.96 12.17 11.05 12.36 10.79 10.38 10.52 10.25 10.27 

323 0.68 0.59 0.37 1.27 0.96 0.62 0.84 0.86 0.91 0.33 0.32 0.30 0.31 0.32 0.33 0.34 0.35 0.39 0.36 0.30 0.30 

324 0.01 0.05 0.21 0.23 0.18 0.51 0.23 0.27 0.27 0.40 0.26 0.40 0.38 0.50 0.74 0.41 0.65 0.80 0.69 0.41 0.41 
331 0.23 0.70 1.10 0.73 0.71 1.51 0.84 0.36 0.31 0.28 0.27 0.21 0.26 0.21 0.37 0.34 0.30 0.29 0.26 0.26 0.23 

332 0.06 0.22 0.39 0.32 0.44 0.29 0.46 0.17 0.12 0.13 0.13 0.10 0.15 0.23 0.22 0.26 0.26 0.24 0.30 0.41 0.51 

341 0.06 0.18 0.28 0.32 0.50 0.46 0.59 0.84 0.63 0.42 0.46 0.43 0.40 0.32 0.59 0.58 0.54 0.59 0.56 0.56 0.59 
342 0.04 0.04 0.03 0.04 0.25 0.28 0.05 0.04 0.03 0.03 0.05 0.06 0.07 0.10 0.07 0.08 0.11 0.12 0.10 0.09 0.10 
351 2.13 1.78 2.85 2.82 2.97 4.02 5.50 5.54 7.14 6.68 5.06 4.36 3.87 3.15 3.47 3.18 2.57 2.36 2.20 2.50 2.56 

352 0.41 0.86 1.04 0.92 0.93 0.95 1.20 1.44 1.30 2.75 2.08 1.48 1.54 1.65 1.59 1.97 2.63 2.67 2.40 2.00 2.05 

353 1.32 2.27 5.98 4.08 5.73 4.67 2.49 2.55 3.18 2.59 2.48 2.23 1.78 1.32 1.57 1.45 1.27 0.82 1.00 1.30 1.23 
354 0.00 0.00 0.01 0.02 0.03 0.03 0.03 0.01 0.00 0.01 0.01 0.00 0.01 0.01 0.00 0.01 0.01 0.02 0.03 0.02 0.03 

355 0.45 0.63 0.40 1.20 1.53 1.43 1.19 1.31 1.23 0.92 0.60 1.20 1.41 1.33 1.33 1.37 1.13 1.09 1.24 1.30 1.37 
356 0.16 0.97 0.61 0.47 0.33 0.41 0.54 0.85 0.63 0.48 0.35 0.43 0.61 0.54 0.78 1.09 1.07 1.28 1.31 1.23 1.46 

361 0.08 0.04 0.07 0.06 0.19 0.44 0.19 0.29 0.15 0.19 0.21 0.27 0.27 0.23 0.28 0.29 0.31 0.31 0.31 0.33 0.30 

362 0.85 1.59 1.36 1.39 1.31 1.31 1.56 1.37 1.42 1.45 1.66 1.54 1.56 1.29 1.15 1.15 1.17 1.29 1.29 1.23 1.38 

369 1.67 4.76 3.99 1.87 1.35 1.17 0.69 0.43 0.47 0.86 1.23 1.63 1.79 1.56 1.75 1.74 1.87 1.92 1.88 2.02 2.33 
371 0.98 1.59 5.53 6.31 7.38 10.95 9.65 7.57 11.62 10.85 11.51 9.65 9.39 11.88 11.87 9.18 8.37 8.60 6.79 6.57 6.77 

372 1.04 0.76 0.62 1.12 1.09 1.24 1.38 1.15 1.96 2.32 1.93 1.24 1.05 1.01 0.97 1.39 1.38 1.37 1.43 1.25 1.40 

381 0.57 1.26 1.49 1.39 1.03 2.09 2.02 1.99 1.45 1.13 1.36 1.40 1.97 1.98 2.25 2.47 2.69 2.62 3.07 3.01 2.95 

382 0.57 1.20 1.65 2.18 1.49 4.51 2.48 6.53 2.63 1.42 1.26 1.46 1.82 1.93 2.27 2.38 2.67 2.93 3.19 3.67 3.96 
383 0.38 0.62 1.40 1.25 1.57 1.52 1.73 2.82 2.49 2.06 3.41 3.93 4.13 3.86 3.87 4.22 5.31 5.20 6.61 6.12 7.09 

384 1.81 2.42 1.81 1.00 1.39 1.44 1.11 0.85 0.84 1.62 1.95 2.09 2.85 2.55 2.93 3.98 4.61 4.32 4.99 9.00 9.52 

385 0.01 0.02 0.04 0.03 0.02 0.25 0.24 0.26 0.13 0.10 0.14 0.14 0.22 0.19 0.18 0.19 0.26 0.25 0.30 0.27 0.28 

390 0.13 0.24 0.15 0.17 0.11 0.44 0.31 0.33 0.18 0.16 0.19 0.21 0.27 0.36 0.47 0.52 0.79 0.92 1.06 0.40 1.72 
Kaynak: TÜĠK verilerinden derlenmiĢtir. 
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Sigara Ġçme AlıĢkanlığı Ġle Bilgisayar Kullanma AlıĢkanlığı Arasındaki ĠliĢkinin 
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Hayat bir sigaradır. 

Kıvılcım, kül ve ateş; 

Kimileri tadını çıkarır 

Kimilerinde bir telaş bir telaş. 

Machado 

 

ÖZET: Bilgisayar kullanımın sigara içme sıklığına etkisi olup olmadığın ı araĢtırmayı amaçlayan bu 

çalıĢ mada Türkiye‟n in sigara tüket imi açısından dünyadaki yerine değinilmiĢ ve ülkemizdeki bilgisayar ku llan ım 

oranları ıĢığında bilg isayar kullanımının sigara içme sıklığ ına etkisi, e-posta yoluyla gerçekleĢtirilen anket 

uygulaması ile sınanmıĢtır. Öğretmenler, akademisyenler ve öğrenciler arasında yapılan ve sigara tiryakisi 148 

kiĢin in kat ıld ığı araĢtırma sonuçlarına göre b ilg isayar kullanımın ın sigara içme sıklığ ını kısmen artırdığı ortaya 

konmuĢtur. Sigara içme sıklığı, bilgisayarın ku llan ıld ığı yere, zamana ve kullan ıcın ın yaptığı iĢe göre 

değiĢmektedir. 

Anahtar Kelimeler: Bilgisayar kullanımı, sigara kullanımı 

 

A Descriptive Study on The Relationship Between S moking and Computer Using  

ABSTRACT: This studies‟ aim is to research the impact of computer using on smoking. In this context, 

first, its mentioned that the place of Turkey about cigarette consuming numbers and later it is argued that the 

relationship between computer using and smoking. At the fifth chapter of the study we  turned findings to 

account of a questionnaire that we had aplied by e-mail about computer using and smoking relat ionship. 

Key Words: Computer using, smoking. 

 

 
GEÇMĠġTEN GÜNÜMÜZE DÜNYA’DA VE 

TÜRKĠYE’DE TÜTÜN KULLANMA ALIġKANLIĞI 

Tarihten günümüze sigara üzerine birçok yazı 

yazılmıĢ, birçok Ģiir söylenmiĢtir. Birçok sanatçının 

eserlerinde bazen ana karakter olarak öne çıkmıĢ; 

bazen de aksesuar olarak yer almıĢtır sanat 

eserlerinde. Birçok sanatçıya, çayının ya da 

kahvesinin yanında eĢlik ederek ilham kaynağı 

olmuĢtur. Birçok bilim adamı sigarasından çektiği son 

nefesle birlikte teorisin i tam o larak ortaya 

koyabilmiĢtir. Beden iĢçileri bir taraftan elleriyle yük 

taĢırken, kürek ku llan ırken, bir taraftan da ağızlarında 

tutarak iĢlerini bırakmasızın içlerine çekt ikleri 

sigaranın külünün ayaklarının d ibine düĢüĢünü 

seyretmiĢlerd ir. Çay molalarının en tatlı yanı kibriti 

çakarak sigara yakmak olmuĢtur kimi zaman.  

Richard Klein, “Sigaran ın Saltanatı” baĢlıklı 

kitabında (1995), hayatının sonlarına doğru verdiği bir 

mülakatta Sartre‟ın bacakları kesilme tehlikesine 

karĢın “hayatınızdaki en önemli Ģey ne?” sorusuna 

verdiği cevabı aktarır: “Bilmem. Her Ģey. YaĢamak. 

Sigara içmek.” ġimdi sigaranın eĢlik ettiği bir 

aracımız daha var: Bilg isayar.  

Tütünün tarihçesi XIV. Yüzyıla kadar gidiyor 

fakat sigara Klein‟in de ifade ettiği gibi (1995: 

)modern çağın bir alıĢkanlığı. Kristof Kolomb, XV. 

Yüzyıl sonlarında Batı Hind adalarından “Tobaccos” 

diye isimlendirilen tütün yapraklarını Avrupa‟ya 

taĢımıĢ; Fransa‟nın Portekiz elçisi Jean Nicot, o 

yıllarda çeĢitli hastalıkları iyileĢtireceğine olan inancın 

etkisiyle tohumların ı Paris‟e taĢımıĢ, ilk sigara 

fabrikası ise 1856‟da Ġng iliz Gloak tarafından 

kurulmuĢtur. Tütünün Türk topraklarında 

yaygınlaĢması ise XVII. Yüzyıl sonlarından itibaren  

Avrupalı tüccarlar marifet iyle o lmuĢtur. 1895 yılında 

Fransız Ģirketiy le anlaĢma yapılarak Ġzmir ve 

Samsun‟a ilk fabrikalar kurulmuĢtur (BarıĢ, 1997:1-7). 

On dokuzuncu yüzyıl,  savaĢların ve büyük 

dönüĢümlerin yaĢandığı bir dönem olmuĢ ve bu 

dönemde sigara kullanımı kat lanarak artmıĢtır. 

Ġstatistikler incelendiğinde, 20. yüzyılda da geliĢme ve 

refah arttıkça sigara kullanım oranın ın da arttığı 

görülmektedir. 

Günümüzde ise, geliĢmiĢ ülkelerde sigara tüketimi 

azalırken azgeliĢ miĢ veya geliĢ mekte o lan ülke olarak 

nitelendirilen ülkelerde artmaktadır. 1970- 1985 yılları 

arasında sigara tüketimi Ġng iltere‟de %25, ABD‟de 

%7.1 azalmıĢ, Türkiye‟de ise %10 dolay larında 

artmıĢtır. Asya ülkelerinde bu artıĢ ortalama %22 iken  

Latin Amerika ve Afrika‟da daha yüksektir. Sağ lık 

Bakanlığ ı tarafından 1988 y ılında yapılan bir 

araĢtırmaya göre ülkemizde sigara içme oranı 

eriĢkinlerde %43.6; erkeklerde %62.3, kad ınlarda 

%24.3‟tür (ġahin, 1997:80- 81).  

ÇalıĢ ma ortamı ile yaĢanılan ve çalıĢılan yerdeki 

sosyal çevre sigara içmede önemli b ir etkendir. St resli 

ve düĢük gelirli iĢlerde çalıĢanlar ya da yoğun mesaisi 

olanlar, sigaraya baĢlamaya daha eğilimli olmakta ve 

daha fazla sigara tüketmektedirler. Sıkıntılı anlarda 

yatıĢtırıcı olarak içilen sigara, keyif verici madde 

olarak da ku llan ılmaktadır (ġahin, 1997: 15).  
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Sigara tiryakilerinde çalıĢ ma ortamının ve çalıĢma 

araçlarının sigara tüketimini art ırma ya da azaltma 

yönünde etki yaptığı düĢünülmektedir. ÇalıĢma ve 

eğlence hayatımıza 1980‟li yıllardan itibaren giren 

bilgisayarlar acaba tüketilen sigara miktarını 

etkilemekte mid ir? Bu çalıĢ mada bu soruya cevap 

aranmaktadır. 

Artık eğit imciler kâğıt, kalem ve hatta tahta yerine 

bilgisayar kullanarak çalıĢ makta ve bilgisayar 

marifetiy le ders anlatmaktadır. Gençler, spor 

salonlarında geçirdikleri zamandan daha çok 

vakitlerin i internet kafelerde geçirmektedir. Memurlar 

bütün evraklarını bilgisayarda tanzim etmekte ve 

kayıtların ı karton dosyalar yerine bilgisayar 

hafızasında tutmaktadır. Her evde eğlence aracı olarak 

televizyonun yanında bilgisayar ve internet de yerini 

almaktadır. Memurlar mesai saatlerin i bilgisayar 

baĢında tamamlamakta, akademisyenler basılı kitap 

okumaktan arta kalan bütün zamanların ı bilgisayar 

kullanarak geçirmektedirler. Öğretmenler ders 

programlarını bilgisayarda hazırlamakta; öğrenciler 

ödev hazırlamak ve internette gezinti yapmak için  

günde birkaç saatlerin i bilgisayar kullanarak 

geçirmektedirler.  

Bu çalıĢmanın amacı, farklı bir çalıĢma, b ilg i ve 

eğlence aracı olarak b ilg isayar kullanımın ın, sigara 

kullanımın ı hangi yönde etkiled iğini araĢtırmaktır. 

AraĢtırmanın temel soruları, bilgisayar ku llan ımının, 

kullanım amacına, kullanıldığ ı yere ve zamana göre, 

kullanıcının demografik özelliklerine göre sigara 

tüketimin i nasıl etkiled iğidir.  

ÇalıĢ ma iki alt bölümden oluĢmaktadır. Önce 

Türkiye‟de ve dünyada bilgisayar kullanımı ve sigara 

kullanımına iliĢkin niceliksel veriler çözümlenecek 

ardından da anket yöntemiyle gerçekleĢtirilen  

araĢtırmanın bulguları değerlendirilecekt ir. Sonuç 

bölümünde ise bilgisayar ku llan ıcılarının sigara 

tüketimin i azaltmaya yönelik neler yapılabileceği 

konusunda önerilerde bulunulacaktır.  

 

BĠLGĠS AYAR KULLANMA ALIġ KANLIĞI 

VE SĠGARA TÜKETĠMĠ 

 

Dünya Genelinde Sigara Tüketi mi 

Dünya Sağlık Örgütü‟nün (DSÖ) verilerine göre, 

dünyada 1.3 milyar kiĢi sigara içmektedir. Dünyada 

bir y ılda sigara tüketimi nedeniyle ölen insan sayısı ise 

4.9 milyon olarak saptanmıĢtır. Sigara içenlerin  sadece 

%15'i geliĢ miĢ ülkelerde, % 85'i ise geliĢmekte olan 

ülkelerde bulunmaktadır. GeliĢ miĢ ülkelerde sigara 

içme oran larının düĢmesine rağmen geliĢ mekte olan  

ülkelerde bu oranlar artmaktadır. DSÖ‟nün 1997 

yılında yayınladığı bir Rapor‟a (W HO, 1997) göre 

küresel ve bölgesel düzeyde sigara tüketimine iliĢkin  

veriler Tab lo 2.1‟de gösterilmektedir: 

 

Tablo 2.1: 1970- 1992 Yılları Arasında Küresel ve Bölgesel Ölçekte sigara tüketim Eğilimleri (15+ yaĢ)  
DSÖ bölgeleri ve 
ülkeler 

KiĢi baĢına tüketilen sigara miktarı Yıllık % değiĢim 

 1970-1972 1980-1982 1990-1992 1970-1972’den 
1980-1982’ye 

1980-82’den 
1990-92’ye 

1970-72’den 
1990-92’ye 

DSÖ bölgeleri  
Afrika bölgeleri 460 570 590 2.1 0.3 1.2 

Amerika bölgeleri 2580 2510 1900 -0.3 -2.8 -1.5 

Doğu Akdeniz  700 940 930 2.9 -0.1 1.4 

Avrupa Bölgesi 2360 2500 2340 0.6 -0.7 0.0 

Güney Doğu Asya  850 1140 1230 2.9 0.8 1.8 

Batı Pasifik  1100 1610 2010 3.8 2.2 3.0 

GeliĢmiĢ ülkeler 2860 2980 2590 0.4 -1.4 -0.5 

AzgeliĢmiĢ ülkeler 860 1220 1410 3.5 1.4 2.5 

Dünya 1410 1650 1660 1.6 0.1 0.8 

Kaynak: WHO, Tobacco or Health: A Global Satatus Report,  Geneva, 1997, s. 23 

 

  Kaynak: Tablo 2.1‟den geliĢtirilmiĢtir.  

Grafik 2.1: 1970-1992 Yılları Arasında Kişi Başına Sigara 
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Tablo 2.1 ve Grafik 2.1‟den de anlaĢıldığı üzere 

geliĢ miĢ ülkelerde sigara tüketimi adet olarak fazla 

olmakla birlikte 1980‟den itibaren oran olarak düĢme 

eğilimine girmiĢtir. AzgeliĢ miĢ ve geliĢmekte olan 

ülkelerde ise 1990‟lı y ıllarda oran yükselmeye devam 

etmiĢtir.  

Dünya Bankası kaynaklı bir tartıĢ ma metninde ise 

(UNDP, 2003), ü lkeler BirleĢmiĢ Millet ler Kalkınma 

Programı Ġnsani GeliĢ me Ġndeksi‟ne göre gruplanarak 

sigara tüketim oran ları hesaplanmıĢtır. Ġnsani 

Kalkınma Ġndeksi‟ne göre ülkeler 3 grupta 

toplanmıĢtır: Yüksek insani kalkınmıĢlık düzeyinde 

ABD, batı Avrupa ülkeleri, Avustralya, Kanada ve 

Japonya gibi ülkeler yer almaktadır. Orta kalkınmıĢlık 

düzeyinde Brezilya, Çin, Hindistan, BangladeĢ, 

Endonezya, Ġran, Nikaragua, Tayland ve Kuzey Afrika 

ülkeleri vb. yer almaktadır. DüĢük kalkınmıĢlık 

düzeyinde ise orta ve güney Afrika‟nın yoksul 

ülkeleri, Hait i, Pakistan ve Yemen gibi ü lkeler yer 

almaktadır. Söz konusu Ġnsani Kalkınma Ġndeksi 

paralelinde insani kalkınmıĢlık açısından 2000 yılına 

iliĢkin sigara tüketim oranları Tab lo 2.2‟de 

gösterilmektedir. 

 

 

Tablo 2.2: Ġnsani KalkınmıĢlık Düzeyine Göre Dünyada Sigara Tüketimi, 2000 

(%  olarak 15 yaĢ üstü nüfus) 

Ġnsani kalkınmıĢlık düzeyi  Erkek (% ) Kadın (% ) Toplam (% ) 

Yüksek 35 20 27 

Orta 52 7 30 

DüĢük 36 6 21 

Dünya ortalaması 47 10 28 

Kaynak: Guindon and Boisclair, 2003:14 

 

Tablodan da anlaĢılacağı üzere 1990‟lı yıllardan 

itibaren orta kalkınmıĢlık düzeyine sahip geliĢ mekte 

olan ülkelerde sigara tüketimi artarken yüksek insani 

kalkınmıĢlık düzeyine sahip geliĢmiĢ ülkelerde bu 

oran nisbeten düĢmüĢtür. DüĢük insani kalkınmıĢlık 

düzeyine sahip yoksul ülkelerde ise temel ihtiyaç 

maddelerine bile ulaĢım güçlüğü çekild iği göz önüne 

alın ırsa bu oran oldukça yüksektir. Bu veriler, Tablo  

2-1‟deki sigara tüketim miktarları ile  

karĢılaĢtırıldığ ında, kalkınmıĢlık düzeyi yüksek ülke 

ve bölgelerde sigara içen sayısı düĢük olmakla 

birlikte, tüketilen sigara miktarın ın fazla o lduğu; buna 

karĢın geliĢ mekte olan ülkelerde sigara içen kiĢi sayısı 

fazla o lmakla birlikte tüketilen sigara miktarın ın daha 

düĢük olduğu gözlenmektedir.  

 

Türkiye de insani kalkınmıĢlık düzey i bakımından 

orta düzeyde bulunan ülkeler arasında yer almaktadır 

ve yerli sigara tüketim miktarı en çok artan beĢ ülke 

arasında bulunmaktadır. Tablo 2.3‟te 1990 ve 1999 

yılları itibariyle sigara tüketim miktarı en çok artan 

beĢ ülke ve dünya toplamına iliĢkin veriler 

gösterilmektedir. 

 

Tablo 2.3: 1990 Ve 1999 Yıllarında Yerli Sigara Tüketimi  En Fazla Artan BeĢ Ülke 

Ülkeler Yerli Tüketim 1990 

(milyon ton) 

Yerli Tüketim 1999 

(milyon ton) 

Yerli Tüket imde % DeğiĢim 1990-99 

Pakistan 31,934 54,500 71.66 % 

Bulgaristan 12,200 19,000 55.74 % 

Türkiye 73,270 111,500 52.18 %  

Endonezya 140,936 207,685 47.36 % 

Hollanda 23,251 30,124 29.56 % 

Dünya (toplam) 4,538,890 4,351,770 -4.12 % 

Kaynak: Önder, 2002:1 

 

Daha önce Sağlık Bakanlığ ı tarafından 1988 

yılında yapılan bir araĢtırmaya değinilmiĢ ve bu 

araĢtırmanın sonuçlarına göre ülkemizde sigara içme 

oranı eriĢkinlerde %43.6; erkeklerde %62.3, 

kadınlarda %24.3 o lduğu belirt ilmiĢti (ġah in, 1997:80- 

81). Bu genel verilerden hareketle, aĢağıdaki alt  

baĢlıklarda Türkiye‟de bilgisayar ku llan ım oran ları ile  

sigara tüketim oran ları karĢılaĢtırılarak, yaĢ grubuna 

ve yapılan iĢe göre bilgisayar kullananların sigara 

tüketim oranları tahmin ed ilmeye çalıĢılacaktır.  

 

 

Türkiye’de ĠĢ Amaçlı Bilgisayar Kullanımı ve 

Sigara Tüketimi  

 

DĠE‟nin 2005 y ılı Hanehalkı BiliĢim Teknolo jileri 

Kullanımı AraĢtırması‟na göre Türkiye genelinde 

bilgisayar kullanım oranı %17.65 (kent %23.16; kır 

8.28), internet kullanım oranı ise %13.93 (18.57 kent 

%; kır %6.05)‟dir. 

Hanelerde kiĢisel bilg isayar sahiplik durumları ise 

Türkiye geneli için %11.62 (kent, %16.11; kır %3.74) 

ve bu bilgisayarların internete bağlılık oranı ise 

%5.86‟dır (kent %8.39; kır %1.4). Kullanılan yere 
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göre internet kullan ım oranları ise Tablo 2.4‟de 

gösterilmektedir. Tablodan da görüleceği üzere 

kentsel alanda en yoğun internet kullanım me kanı 

iĢyeridir. Bununla beraber bilgisayar ve internet 

kullanımın ın iĢ amaçlı mı yoksa eğlence amaçlı mı 

kullanıldığ ını daha net görebilmek için iĢgücü 

durumuna göre bilgisayar kullanımına da bakmak 

gerekir. 

 

 

Tablo 2.4: Kullanılan yere göre internet kullanım oranı (% ) 

 
Türkiye Kent Kır 

Toplam Kadın Erkek Toplam Kadın Erkek Toplam Kadın Erkek 

Evde 27,64 33,60 24,96 30,22 36,21 27,32 14,19 14,29 14,16 

ĠĢyerinde 43,28 40,53 44,52 44,28 40,59 46,07 38,06 40,09 37,45 

Eğitim alınan yerde 8,77 15,82 5,59 8,87 15,20 5,80 8,25 20,39 4,64 

ArkadaĢ, akraba vb.  

BaĢkalarının evinde 
7,17 9,67 6,05 7,62 10,07 6,43 4,86 6,68 4,32 

Internet kafede 36,62 23,42 42,57 34,56 22,94 40,18 47,37 26,97 53,45 

Diğer 1,54 1,37 1,61 1,44 1,42 1,45 2,03 1,05 2,33 

Kaynak: DĠE Haber Bülteni, http://www.die.gov.tr/TURKISH/SONIST/HHBilisim/k_161105.xls   

 

Tablo 2.4‟te dikkat çeken hususlardan biri, 

kadınların eğitim ald ıkları yerde internet kullan ım 

oranının neredeyse erkeklerin 2 katına yaklaĢıyor 

olmasıdır. Buna karĢın kadınların diğer yerlerde 

internet kullan ım oranı düĢüktür. Bu verilerden 

hareketle kad ınların internetle ilk defa eğitim 

ortamında tanıĢtıkları söylenebilir.  

 

Tablo 2.5: Referans dönemindeki iĢgücü durumuna göre son üç ay içinde  

bilgisayar ve Ġnternet kullanım oranı (% ) 

 

 
Bilgisayar kullanan Ġnternet kullanan 

Türkiye Kent Kır Türkiye Kent Kır 

Ücretli/maaĢlı 36,74 39,00 27,40 29,79 31,94 20,90 

Serbest meslek 
(kendi hesabına çalıĢan, iĢveren) 

11,78 22,38 3,88 8,43 15,95 2,82 

Ücretsiz aile iĢçisi 6,58 29,54 3,33 4,94 23,99 2,24 

Ev kadını/ev kızı 2,98 3,68 1,12 1,53 1,85 0,68 

ĠĢsiz 27,50 29,10 20,43 22,86 24,39 16,11 

Emekli 6,08 6,88 3,20 4,70 5,55 1,65 

Öğrenci 64,50 68,50 49,48 54,19 59,25 35,18 

Diğer 12,89 17,08 7,80 10,00 13,54 5,69 

Kaynak: DĠE Haber Bülteni, 16 Kasım 2005, Sayı 179 

 

Tablo 2.5‟de de görüldüğü üzere iĢgücü durumuna 

göre ücretli-maaĢlı kesim bilgisayar ku llanımında 

öğrencilerden sonra ikinci sırada gelmektedir. 

GörüĢme yapılan yaĢ grubu 16- 74 arası o lduğundan 

araĢtırmaya orta öğrenim (lise) öğrencilerinin de dâhil 

olduğu anlaĢılmaktadır. Bu nedenle öğrencilerle ilg ili 

konuya eğlence amaçlı bilgisayar ku llan ımı alt  

baĢlığında tekrar dönülecektir.  

Türkiye‟de sigara tüketimine iliĢkin olarak, 1988 

yılında Sağlık Bakanlığı tarafından yapılan çalıĢma 

dıĢında son yıllarda yapılmıĢ olan genel bir araĢtırma 

bulunmamaktadır. Bu konuda ancak küçük çaplı saha 

araĢtırmaları bulunmaktadır. ÇalıĢ ma yaĢamında 

sigara kullan ımı, bilgisayar kullanan çalıĢanların  

sigara içme eğilimleri gib i b ilg isayar-sigara 

etkileĢimini sorgulayan genel bir araĢtırmaya da 

rastlanılmamıĢtır. Bu konuda da yine yerleĢim yeri 

bazlı yahut kurum temelli mahalli alan çalıĢmaları 

mevcuttur. Dolayısıyla bilgisayar ku llananların  hangi 

oranda sigara içtiklerin i, 1988 yılı Türkiye geneli 

araĢtırmasından yola çıkarak ve mahalli araĢtırmaların  

sonuçlarını tartıĢarak ortaya koymaya çalıĢacağız.  

Sağlık Bakanlığı‟nın 1988 yılı araĢtırması ve 

günümüzde büro çalıĢanlarının neredeyse tamamının  

bilgisayar kullandığı göz önünde tutulursa, 

bilgisayarla çalıĢanlarının yaklaĢık %43.6‟sının sigara 

kullandığı söylenebilir. TSK‟da, GATA ve Ankara‟da 

bulunan bazı üniversitelerde personelin sigara 

kullanım oranları, bu ortalamanın oldukça üstündedir 

(Bilgiç,2000).  

Tablo 2.6‟da görülen veriler incelendiğ inde, 

hiyerarĢik yönetim ilkelerinin daha sıkı uygulandığı 

askeri hastane ve öğretim birimlerinde sigara kullan ım 

oranların ın daha yüksek olduğu görülmektedir. Yine 

Göğüs Hastalıkları Hastanesi‟ndeki hemĢirelerin  

sigara içme oranları da oldukça yüksektir. Katı 

hiyerarĢik yönetim ve denetim ortamlarında sigara 

tüketimin in artması, baskı altındaki bireylerin stres 

atma yöntemi Ģeklinde anlaĢılabilir. Fakat  

http://www.die.gov.tr/TURKISH/SONIST/HHBilisim/k_161105.xls
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üniversiteler ve hastanelerde de sigara içme oranının  

yüksek olması oldukça düĢündürücüdür. 

 

 

Tablo 2.6: Bazı Üniversitelerde TS K’da,ve Hastanelerde Sigara içme Oranları  
Kurumlar Sigara içme oranı (%) 

Ankara Ünv. 36.8 

Hacettepe Ünv. 40.0 

G.A.T.F. 45.5 

K.H.O. 51.7 

Subay 
Astsubay 

Er 

52.63 
79.27 

66.2 

Göğüs Hast. Hastanesi 

Doktor 
HemĢire 

 

25.86 
54.12 

Kaynak: Bilgiç, 2000 http://www.gata.edu.tr/dahilib ilimler/onkoloji/sigara_kanser.htm 

 

Yukarıdaki verilerden hareketle, bilgisayarla 

çalıĢanların yaklaĢık %40‟ının sigara içtiği 

söylenebilir. Uzun süreli bilgisayar kullanımının  

kullanım Ģekline ve ortamın özelliklerine bağlı olarak 

birtakım rahatsızlıklara yol açtığı bilinmektedir. 

Sürekli ekran karĢısında oturmanın yanına bir de 

sigara kullanımını ekled iğin izde söz konusu 

rahatsızlıkların artacağı açıktır. Erciyes Üniversitesi 

Tıp Fakültesi Hastanesi‟nde bilgisayarla çalıĢan 

personel üzerinde yapılan bir araĢtırmaya göre (Gün 

ve diğ. 2004),  boyun, sırt ve omuz ağrılarından sonra 

en fazla Ģikayetin %63.9 o ranında baĢ ağrısı ve 

arkasından %62.7 oranında stres olduğu 

bulgulanmıĢtır. ÇalıĢ mada, Gomzi ve arkadaĢlarının  

araĢtırmasında baĢ ağrısı Ģikayetinin %53.0 olarak 

tespit edildiği ifade edilmekte ve baĢ ağrısı Ģikayetinin 

yetersiz havalandırma, aĢırı kuru veya nemli 

hava,ortamın dumanlı olması, iĢ ortamında sigara 

içimine bağlı pasif sigara içiciliği g ibi nedenlerden 

kaynaklanabileceği belirtilmektedir. Söz konusu 

araĢtırmada çalıĢ ma ortamının havalandırması %84.3 

oranında yeterli bulunmakla birlikte, bu tür Ģikayetleri 

olanların sigara içip içmedikleri ya da çalıĢma 

ortamlarında sigara içilip içilmediğ i sorgulanmamıĢtır.  

Trakya Üniversitesi Tıp Fakültesi öğretim üyeleri 

arasında yapılan bir çalıĢ mada öğretim üyelerinin  

sigara içme oranı %43.8 o larak tespit edilmiĢtir. Yine 

Edirne‟de ortaöğretim öğretmenleri arasında yapılan 

bir çalıĢ mada, öğretmenlerin sigara içme oranı, %62.3 

kadınlarda %33.8 olarak bildirilmiĢtir (Tuğlu ve d., 

1996).Zonguldak Karaelmas Üniversitesi Tıp  

Fakültesi Hastanesi‟nde çalıĢan doktorların %45.9‟u  

sigara içmektedir (Alt ın ve d., 2004). Öğret im 

üyelerinin sigara içme eğilimlerine iliĢkin daha genel 

bir çalıĢ maya rastlanmamıĢtır. Fakat, üniversitelerin  

diğer birimlerinde de benzer bir oran la karĢılaĢılması 

mümkündür. AĢağıda Tablo 2.8‟de iĢgücü durumuna 

göre sigara içme oranlarını gösteren verilere göre 

öğretmenler arasında sigara içme yaygınlığı 1999 yılı 

için %48.5‟tir. Yapılan araĢtırmaların sonuçlarından 

hareketle eğit im-öğretim iĢlerinde çalıĢanların sigara 

içme oran larının %40 ile %70 aralığında seyrettiği 

söylenebilir.  

Günümüzde eğitim öğretim iĢlerinde çalıĢanların  

tamamının b ilg isayar kullanmak durumunda olduğu 

göz önünde bulundurulursa, bilgisayar kullanan 

eğitim-öğretim personelin in ortalama %45-50‟sinin  

sigara içtiğ i söylenebilir.  

 

Eğlence Amaçlı Bilgisayar Kullanımı ve Sigara 

Tüketimi  

DĠE‟nin araĢtırmasına göre (DĠE, 2005) hanehalkı 

bireylerin in yüzde 66.84'ü e-posta gönderme/alma, 

yüzde 43.58'i oyun oynamak, resim/müzik indirme, 

yüzde 55.77'si gazete, dergi okumak/haber indirme, 

yüzde 30.71'i eğitim ile ilg ili konularda bilgi aramak, 

yüzde 40.39'u sohbet sitelerini kullanmaya yönelik 

olarak internet kullan ıyor. Bu verilerden hareketle, 

hane halkı birey lerinin büyük çoğunluğunun bilgisayar 

ve interneti daha çok eğlence amaçlı olarak 

kullandıkları söylenebilir.  

Tablo 2.7: Nisan-Haziran 2005 Aylarında Hanehalkı Bireylerinin Ġnternet Kullanma Amaçları (% ) 
Amaçlar Türkiye Kent Kır 

ĠletiĢim 78,23 78,91 74,69 
  e-posta gönderme/alma 66,84 68,58 57,78 

  Ġnternet üzerinden telefonla görüĢme/video konferansı  11,36 12,40 5,90 

  Chat/ sohbet yapmak, vb.  40,39 39,34 45,85 

Bilgi arama ve çevirimiçi (on-line) hizmetler 90,16 90,34 89,18 
  Mal ve hizmetler hakkında bilgi bulmak  43,31 43,83 40,58 

  Seyahat ve konaklama ile ilgili hizmetlerin kullanımı 14,25 15,63 7,07 

  Ġnternet üzerinden radyo dinlemek ya da tv izlemek 28,18 28,22 27,95 

  Oyun, resim ya da müzik indirmek ya da oyun oynamak 43,58 42,64 48,46 

  Yazılım indirmek 22,81 23,73 17,97 

  Gazete ya da dergi okumak, haber indirmek 55,77 56,58 51,55 

Kaynak: DĠE Haber Bülteni, 16 Kasım 2005, Sayı 179 

  

http://www.gata.edu.tr/dahilibilimler/onkoloji/sigara_kanser.htm
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Tablo 2.4 ve Tablo 2.5‟teki b ilg isayar kullanılan 

yer ve kullanan kiĢinin iĢgücü içerisindeki durumuna 

iliĢkin veriler birlikte değerlendirild iğinde, iĢyerinden 

sonra internet kafede (%36,62) öğrencilerin en yüksek 

oranla (%64,50) bilgisayar ve internet kullandıkları 

anlaĢılmaktadır.  

Öğrencilerin internet kafede ve hane halkının evde 

bilgisayar kullanım amaçları, tablolardan da 

anlaĢıldığ ı gib i daha çok eğlence amaçlıdır. Ġnternet-

kafelerde sigara içme yasağı olmasına ya da sigara 

içilen ve içilmeyen bölümlerin ayrılması gerekmesine 

rağmen yaptığımız gözlemlerde özellikle kenar 

semtlerdeki internet-kafe iĢletmelerinin bu konuda 

duyarlı davranmadığı tespit edilmiĢtir. Denetimlerin  

yetersizliği nedeniyle, özellikle bu mekanlara giden 

orta öğretim öğrencileri, bulunulan ortamın ve arkadaĢ 

grubunun etkisiyle sigaraya baĢlamakta ya da 

alıĢ maktadır. Üniversite öğrencileri için de benzer 

durum söz konusudur. Manisa‟da lise öğrencileri 

arasında yapılan çalıĢ mada (Pınar ve d., 2000), 

öğrencilerin sigaraya baĢlama nedenleri de 

sorgulanmıĢ ve %35 oranında “merak”, %25 oranında 

“özenti”, %23,7 oranında “çevre” cevapları alınmıĢtır.  

 

Tablo 2.8: Türkiye’de Sigara Ġçme Yaygınlığı 1998- 1999  

 

Gruplar 

Hiç İçmeyenler (%) Bırakanlar (%) Ġçenler (% ) 

1998 1999 1998 1999 1998 1999 

Öğrenciler (7. sınıf) 87,1 93,1 10,9 6,1 2,0 0,8 

Öğrenciler (12. sınıf) 69,1 70,1 14,6 15,1 16,3 14,8 

Öğretmenler 38,6 37,0 14,1 14,5 47,2 48,5 

Doktorlar 41,7 39,2 17,2 17,7 41,1 43,1 

Polis Memurları 26,6 22,2 12,8 13,2 60,6 64,6 

Din Görevlileri 53,9 49,8 21,6 25,1 24,5 25,1 

ġoförler  17,4 14,8 12,5 10,9 70,1 74,3 

Kaynak: Bilir ve Önder, 2000 

 

Tablo 2.8‟deki veriler incelendiğinde, 1999 yılı 

itibariyle lise son sınıf öğrencilerinin yaklaĢık 

%15‟inin, öğretmenlerin %48.5‟inin sigara içtiği 

anlaĢılmaktadır. Manisa ilinde lise öğrencileri arasında 

yapılmıĢ bir araĢtırmada (Pınar ve d., 2000), lise 

öğrencilerinin %13.1‟inin her gün, %15.9‟unun bazen 

sigara içtiğ i ortaya konmuĢtur. Sivas Cumhuriyet 

Üniversitesi öğrencileri arasında yapılmıĢ baĢka bir 

çalıĢ mada öğrencilerin yaklaĢık %43.5‟in in sigara 

içtiği tespit edilmiĢtir (Demirel ve Sezer, 2005).  Yine 

ġanlıu rfa Harran Üniversitesi‟nde Tıp ve Fen-

Edebiyat Fakültesi 1. sınıf öğrencileri arasında 

yapılmıĢ olan baĢka bir çalıĢ mada ise (Alt ındağ ve d., 

2005), Tıp Fakültesi öğrencilerinin %22,5‟i, Fen  

Edebiyat Fakültesi öğrencilerinin %26,9‟u düzenli 

olarak sigara içtiklerini belirtmiĢlerdir. YaĢam boyu 

sigara kullanım oranı ise %64,4‟tür. Bu oran geliĢmiĢ 

ülkelerdeki sigara ku llan ım yaygınlığının (%10-40) 

oldukça üstündedir. Sigara tüketimi konusunda çeĢitli 

üniversitelerde farklı zamanlarda yapılmıĢ olan 

çalıĢ malarda da (AteĢ ve d., 2005; Türe, Kurt ve 

Aktürk, 2006) benzer sonuçlara ulaĢılmıĢtır. Bilir ve 

Önder‟in (2000) polis memurlarına iliĢkin verilerini 

doğrulayacak Ģekilde Polis Okulu öğrencilerinde 

sigara içme oran ı daha yüksektir (%63,4) (Açık ve d., 

2001). 

Üniversite öğrencileri üzerinde yapılan  

araĢtırmalar, öğrencilerin sigara içme oranlarının  

%20-%65 aralığında seyrettiğini göstermektedir ki 

ortalama değer (%32.5), öğretim elemanların ın sigara 

kullanım ortalamasına yaklaĢ maktadır. Yine öğretim 

görevlisi ve öğretmenlerde olduğu gibi, öğrencilerin  

genelinin de ödev yapmak ya da en azından sohbet 

etmek, e-posta atmak amacıyla bilg isayar kullandığı 

bilinmektedir. Dolay ısıyla, burada da sigara 

kullanımın ı eğlence amaçlı bilgisayar ku llanan öğrenci 

ve hane halkına genelleyerek eğ lence amaçlı 

bilgisayar kullananların yaklaĢık %32.5‟i sigara 

içmektedir demek yanlıĢ olmaz.  

Toparlamak gerekirse bilg isayar kullan ıcılarının  

değiĢik meslek gruplarına göre farklılaĢ makla birlikte 

%20-%70  aralığında (ortalama %35) sigara içtiği ve 

bu oranın çalıĢanlarda üst limite doğru yaklaĢtığı 

bulgulanmaktadır. Dolayısıyla, özellikle eğ itim-

öğretim faaliyetleri içinde (öğrenci ya da öğretici 

olarak) yer alan ların daha çok zaman harcad ığı 

bilgisayar kullanımının, sigara içme sıklığına etkis i 

önem arzeden bir konudur.  

Sigara içenler, bilg isayar kullan ımı sırasında daha 

fazla mı yoksa daha az mı sigara tüketmektedirler? 

Sigara içme sıklığ ı, kiĢinin yaĢına, eğitim durumuna, 

bilgisayar ku llanım amacına ve bilgisayar ku llan ım 

zamanına göre değiĢmekte midir? Bilgisayarın  

kullanıldığ ı mekanın sigara içme sıklığına bir etkisi 

var mıd ır? Eğitim camiasında öğretici ve öğrencilere 

basılı ve e-posta yoluyla gönderilen soru kağıt larıyla 

bu sorulara cevap aranmıĢtır. Anket yöntemiyle 

gerçekleĢtirilen araĢtırmanın verileri sonraki bölümde 

değerlendirilmektedir. 

 

ARAġTIRMANIN AMACI VE ÖNEMĠ 

Bu çalıĢ manın amacı, sigara t iryakisi farklı 

gruplarda, bilgisayar ku llan ımının sigara içme sıklığı 

ile iliĢkisini araĢtırmak ve böyle bir iliĢki varsa bunun 

hangi yönde – pozitif veya negatif – gerçekleĢtiğini 

tespit etmektir.  
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AraĢtırmanın temel problematiğ i bilgisayar 

kullanımın ın sigara içme sıklığın ı art ırıp art ırmadığı 

sorusudur. Yan sorular ise bilg isayar kullanım süresi 

ile  içilen sigara sayısı arasında bir iliĢki olup o lmadığ ı, 

sigara içme sıklığının b ilg isayar kullanım amacına, 

bilgisayarın ku llan ıld ığı yere, ku llanıcın ın yaĢ, eğitim 

ve cinsiyet durumlarına göre değiĢip değiĢmediği;  

kullanıcının içicilik deneyimi ile b ilgisayar baĢında 

sigara içme sıklığ ı arasında bir iliĢki olup o lmadığ ıdır. 

 

Bilg isayar kullanımın ın sigara ku llan ımını 

tetikley ip tetiklemediği, eğ itim bilimleri ile iĢ sağlığı 

ve güvenliği açısından yeni bir konu olup Türkiye‟de 

bu konuda yapılmıĢ bir çalıĢmaya rastlanılmamıĢtır. 

Bu bağlamda bu konudaki uygulamalı bir çalıĢ ma hem 

bu alandaki literatüre önemli bir katkı yapacak hem de 

pratikte sigara içen bilg isayar kullan ıcılarının, sigara 

kullanımın ı azaltmaya yönelik öneriler sunacaktır. 

Gençlerin büyük çoğunluğunun bilgisayarla internet-

cafelerde tanıĢtığı ülkemizde –buraların sigara içilen  

mekânlar olduğu ve çoğunlukla denetimden yoksun 

bulunduğu da göz önünde tutulursa- konunun önemi 

açıkt ır. 

 

ARAġTIRMANIN YÖNTEMĠ 

 

Veri Toplama Araçları 

Bilg isayar kullanımın ın içilen sigara sayısını 

artırıp artırmadığ ına iliĢkin bu araĢtırma, anket  

yöntemiyle gerçekleĢtirilmiĢtir. AraĢtırma soruları, 

çalıĢ manın amacına yönelik olarak hazırlanarak 

bilgisayar ku llanan ve sigara tiryakisi olan 2 araĢtırma 

görevlisi, 2 öğretmen ve 3 üniversite öğrencisine ön 

görüĢme çerçevesinde okutulmuĢ ve anket formundaki 

eksiklikler, sorulardaki yanlıĢ anlaĢılmalar 

giderilmeye çalıĢılmıĢ ve mümkün olduğunca 

kısalt ılmıĢtır. 

Yapılan ön görüĢmeler neticesinde katılımcıların  

demografik n iteliklerin i, bilgisayar kullanma ve sigara 

içme alıĢkanlıklarının b içimin i anlamaya yönelik 19 

soruluk bir anket formuna ulaĢılmıĢtır. AraĢtırma iki 

farklı yoldan uygulanan ve ön görüĢmeler sonucunda 

son hali verilen 19 soruluk bir anket çalıĢ ması ile  

gerçekleĢtirilmiĢtir. Ġlk o larak üye olunan elektronik 

posta gruplarına web tabanlı anket gönderilerek e-

posta yoluyla geri dönüĢüm sağlanmıĢtır. Bu sayede, 

internet yoluyla farklı konumlarda ve coğrafyalarda 

aynı mesleği yapan ve bilgisayar kullanan sigara 

içicilerine ulaĢmak mümkün olmuĢtur. Ġkinci olarak 

aynı anket formu basılı olarak da b ilg isayar kursu 

öğrencisi olan bir gruba dağıtılmıĢ ve yüz yüze 

görüĢmelerle geri dönüĢüm sağlanmıĢtır.  

 

AraĢtırma Grubu 

ÇalıĢ ma betimsel bir araĢtırma olduğundan ve belli 

sayıdaki katılımcın ın anketi cevaplaması, b ilg isayar 

kullanımı ile sigara çime sıklığı arasındaki iliĢkiyi 

tanımlamak için yeterli olacağı düĢünülmüĢtür.  Bu 

nedenle, araĢtırma için evren olarak kolay  

ulaĢılabilecek sigara içen öğretim görev lileri 

öğretmenler ve öğrenciler alınmıĢ ve gerçek sigara 

içici sayılarına ulaĢma zorluğu nedeniyle bu evrenin 

sonsuz evren (Özmen, 1999: 36-37) olduğu 

varsayılmıĢtır. Dolay ısıyla araĢtırma için basit tesadüfî 

örnekleme yöntemi, örnekleme tekn iği olarak 

benimsenmiĢtir.  Bu bağlamda, üye olunan akademik 

e-posta gruplarına, öğretmenlerin  üye olduğu e-posta 

grupları ile öğrencilerin üye olduğu e-posta gruplarına 

anket formu web tabanlı olarak gönderilmiĢ ve sigara 

tiryakilerinin cevaplandırması istenmiĢtir. Ġnternet 

üzerinden e-posta yoluyla çeĢitli gruplardan 

çoğunluğu öğretmen ve araĢtırma görevlisi olan 118 

kiĢi anketi cevaplandırmıĢtır.  

 

Ġkinci olarak KahramanmaraĢ ĠletiĢim Meslek 

Lisesi Tam Gün Tam Yıl Bilgisayar ĠĢletmenliği 

Kursu‟nun yaz dönemi bilgisayar kursuna katılan ve 

sigara içicisi olan öğrencilere söz konusu anket basılı 

olarak dağıtılmıĢ ve cevaplandırmaları istenmiĢtir. Bu  

grubun araĢtırma kapsamına alınmasındaki amaç ise 

daha homojen ve bilgisayar kullanmaya yeni baĢlayan 

kiĢilerin sigara içme sıklıklarındaki değiĢim 

eğilimlerini tespit etmek olmuĢtur. Söz konusu kursta 

araĢtırma evreni 200 öğrenci olup 50 adet anket formu 

dağıtılmıĢ ve 42 anket formunun doldurulduğu 

görülmüĢtür. Ancak bunlardan 12‟sinin sigara 

kullanmadığı tespit edildiğinden bu anketler 

değerlendirme dıĢında tutulmuĢtur. Dolayısıyla 

öğrenci grubundan 30 anket değerlendirmeye 

alınmıĢtır. Bu sayının oku lda sigara tiryakisi olan yaz 

dönemi bilgisayar kursu öğrencilerini temsil ettiği 

varsayılmıĢtır. Dolayısıyla çalıĢmada toplam 148 

anket formu değerlendirmeye alınmıĢtır.  

ÇalıĢ mada araĢtırmanın kapsamını geniĢletmek 

bakımından internet-cafede bilg isayar kullanan bir 

gruba da yer verilmesi gerektiği düĢünülebilir. Ancak 

araĢtırma bulguları incelendiğinde (Tablo 5.2) ankete 

katılanların %13‟ünün 1. sırada internet-kafede 

bilgisayar ku llandığ ı anlaĢılacakt ır. Bu bağlamda 

çalıĢ mada internet-kafede bilgisayar ku llananların  

kapsandığı da söylenebilir.   

ÇalıĢ manın temel kısıt ı e-posta yoluyla anketin 

gönderildiği gruplardan istenilen düzeyde yanıt 

alınamamıĢ olmasıdır. Gelen cevaplar, bütün 

bilgisayar ku llan ıcıların ı temsil etmemektedir ancak 

eğitim camiasının eğilimlerin i yansıttığı 

varsayılmaktadır.  

 

ARAġTIRMANIN BULGULARI 

 

Katılımcıların Demografik Niteliklerine ĠliĢkin 

Bulgular 

Bu baĢlık alt ında katılımcıların yaĢ, eğitim 

durumu, meslek ve medeni durumlarına iliĢkin veriler 

değerlendirilecektir. 
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Tablo 5.1: Katılımcıların Demografik Özellikleri 

YaĢ Eğitim Durumu ĠĢgücü Ġçindeki durumu 
Cinsiyeti ve Medeni 

durumu 

YaĢ 
grubu 

KiĢi % Eğitimi KiĢi % 
Meslek 
grupları 

KiĢi % Cinsiyet KiĢi % 

18-22 28 18,9 Lise 24 16,2 Öğretmen 42 28,4 Erkek 114 77,0 

23-27 46 31,1 Y. Okul 12 8,1 Akademisyen 40 27,0 Bayan 34 23,0 

28-32 34 23,0 Lisans 60 40,5 Öğrenci 40 27,0 Med hâl KiĢi % 

33-37 30 20,3 L.üstü 52 35,1 Diğer 26 17,6 Evli 56 37,8 

38 + 10 6,8       Bekar 92 62,2 

Toplam 148 100,0 Toplam 148 100,0 Toplam 148 100,0 Toplam 148 100,0 

 

Tablo 5.1‟de görüldüğü üzere katılımcıların yaĢları 

18 ile 37 yaĢları arasında yoğunlaĢmaktadır. YaĢ 

değiĢkeninde en küçük değer 18, en yüksek değer 

50‟dir. YaĢ aritmet ik ortalaması 25‟tir. Eğit im 

durumlarına bakıld ığında en fazla kat ılımcının  

(%40.5) lisans düzeyinde bulunduğu, bunu (%35.1) ile  

lisansüstü düzeyde bulunanların izlediği ve arkasından 

(16.2) ile lise mezunlarının geldiğ i görülmektedir. 

ĠĢgücü içindeki durumlarına bakıldığ ında, 

katılımcıların plan landığı üzere genelde b irbirine 

yakın oranlarda (%27-28) öğretmen, akademisyen ve 

öğrencilerden oluĢtuğu, %17.6‟lık b ir grubun da farklı 

meslek gruplarına dahil oldukları gözlenmektedir. 

Katılımcıların çoğunluğu (%77.0) erkek olup yine 

çoğunluğu (%62.2) bekardır.  

 

Katılımcıların Sigara ve Bilgisayar Kullanma 

alıĢkanlıklarına ĠliĢkin Bulgular 

Burada katılımcıların nerede ne zaman ve günde 

ne kadar süreyle bilgisayar kullandıkları, yine ne 

zaman ve günde ne kadar sigara içtiklerine iliĢkin  

veriler değerlendirilecektir.  

 

 
Tablo 5.2. Katılımcıların Günlük Bilgisayar Kullanım Süreleri (Saat) ve Bilgisayar Kullandıkları Yer 

Günlük Bilgisayar  

Kullanım Süresi 
Bilgisayarı nerede kullandığı (öncelik sırasına göre)  

Saat KiĢi %  1 2 3 

1-3 48 32,4  KiĢi % KiĢi % KiĢi % 

4-6 66 44,6 Evde 72 48,6 30 20,3 - - 

7-9 26 16,2 ĠĢte 50 33,8 28 18,9 - - 

10-12 10 6,8 Ġnternet kafe  20 13,5 6 4,1 12 8,1 

   Diğer 6 4,1 - - 2 1,4 

   Cevapsız - - 84 56,8 134 90,5 

Toplam 148 100 Toplam 148 100 148 100 148 100 

 

Tablo 5.2‟de görüldüğü üzere göre katılımcıların 

%44.6‟sı 4 ile 6 saat arasında bilgisayar kullanırken 

%32.4‟ü 1 ile 3 saat arasında %16.2‟si 7 ile 9 saat 

arasında %6.8‟i ise 10 ile 12 saat arasında bilgisayar 

kullanmaktadır. Katılımcıla rın %48.6‟sı 1. sırada 

%20.3‟ü ise 2. sırada evde bilg isayar kullanırken, 

%33.8‟i ilk sırada, %18.9‟u 2. sırada iĢyerinde 

bilgisayar kullanmaktadır. Ġnternet kafede bilgisayar 

kullanan katılımcıların oranı ise 1. sırada  %13.5, 2. 

sırada %4.1, 3. sırada %8.1‟d ir.  

 

  

Tablo 5.3: Katılımcıların Bilgisayar Kullanım Amaçları 

Bilgisayarı hangi amaçla kullandığı (öncelik sırasına göre)  

 1 2 3 

 KiĢi % KiĢi % KiĢi % 

ĠĢ gereği 98 66,2 10 6,8 - - 

Ġnternet 38 25,7 70 47,3 - - 

Oyun 2 1,4 4 2,7 18 12,2 

Sohbet 2 1,4 6 4,1 18 12,2 

Diğer 6 4,1 6 4,1 - - 

Cevapsız 2 1,4 52 35,1 112 75,7 

Toplam 148 100 148 100 148 100 
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Katılımcıların öncelikli olarak  %66.2‟si iĢi gereği, 

%25.7‟si internete girmek için bilgisayar kullanırken, 

%47.3‟ü 2. öncelik sırasında internete girmek için  

bilgisayar kullandığın ı belirtmiĢtir. Katılımcılar, oyun 

oynamak ve sohbet etmek için 3. sırada düĢük 

oranlarda (%12.2) b ilg isayar kullanmaktadırlar. 

Burada öğrencilerin ders çalıĢ mak amacıy la bilgisayar 

kullanmaları da eğlence amaçlı ku llan ımdan ayırmak 

için “iĢ gereği” Ģeklinde tanımlanmıĢtır.  

Tablo 5.3‟teki veriler, Tablo 2.2‟deki verilerle 

karĢılaĢtırılarak değerlendirild iğinde, iĢyerinde 1. 

sırada bilg isayar kullanım oranı %33,8 o lmakla 

birlikte 1. sırada iĢ amaçlı bilgisayar ku llan ım oranı 

%66.2 o lduğu görülmektedir. ĠĢ amaçlı bilgisayar 

kullanım oranın ın iĢ yerinde bilgisayar ku llan ım 

oranından fazla olması, iĢ yeri dıĢında da iĢ amaçlı 

olarak bilgisayar ku llan ıld ığını göstermektedir.  

AraĢtırma kapsamındaki akademisyenlerin, 

öğretmenlerin ve öğrencilerin iĢyeri ya da okul dıĢında 

iĢ amaçlı olarak b ilg isayar kullandığı b ir gerçektir. 

Bunun yanında bilgisayar kullan ıcılarının bilgilenme 

ve iletiĢim amaçlı olarak da internet ve dolayısıyla 

bilgisayar kullandıkları da bilinmektedir. Burada 

dikkat çeken bir husus da oyun ve sohbet amaçlı 

bilgisayar kullanımın ın kat ılımcılar tarafından ancak 

3. sırada düĢük oranlarda (%12.2) tercih edild iğidir. 

Dolayısıy la, akademisyen, öğretmen ve öğrencilerin  

eğlence amaçlı bilgisayar kullanımını din lenme ve boĢ 

zaman uğraĢısı olarak tercih ettikleri söylenebilir.  

 

 

Tablo 5.4: Katılımcıların Sigara Ġçme Süreleri ve Günlük Sigara Tüketimi 

Süre Miktar 

 KiĢi %  KiĢi % 

1 yıldan az 12 8,1 5'ten az 12 8,1 

1-3 yıl 6 4,1 5-10 adet 24 16,2 

4-5 yıl 14 9,5 11-15 adet  40 27,0 

6-7 yıl 20 13,5 16-20 adet  52 35,1 

7 yıl+ 96 64,9 21+ 20 13,5 

Toplam 148 100,0 Toplam 148 100,0 

Tablo 5.4‟ten de anlaĢılacağı üzere katılımcıların 

büyük çoğunluğu (%64.9) 7 yıldan fazla süredir 11-20 

adet (%62.1) sigara içmektedir. Bu noktada, eğitim-

öğretim camiasının nispeten yüksek oranlarda ve uzun 

sürelerde sigara içtikleri ortaya çıkmaktadır. Bu  

veriler, çalıĢmanın ilk bölümünde değinilen ve 

eğitimli kesim içinde sigara içme oranın ın yüksek 

olduğunu saptayan araĢtırmalarla paralellik 

arzetmektedir.  

Eğ itimli kesim içinde bilgisayar ku llan ıcısı 

oranının göreceli olarak yüksek olduğu göz önüne 

alın ırsa, bilgisayar kullananlar arasında sigara 

kullanım oran ının yüksek olduğu, eldeki verilere 

dayanılarak söylenebilir. Ancak bilgisayar 

kullanımın ın sigara tüketimini artırıp artırmadığı 

ayrıca sorgulanmaya muhtaç bir olgudur.  

 

Bilgisayar Kullanımının Sigara Ġçme Sıklığına 

Etkisine ĠliĢkin Bulgular 

Katılımcıların bilgisayar ku llanımının sigara içme 

oranını artırıp art ırmadığına iliĢkin görüĢleri ve anket 

doldurma anında sigara içip içmediklerine iliĢkin  

veriler Tab lo 5.5‟te gösterilmektedir. 

 

Tablo 5.5: Bilgisayar Kullanımının Sigara Ġçmeye Etkisi ve Anket Doldurma Anında Sigara Ġçme 

Durumu 

Bilgisayar kullanımının sigara içmeye etkisi Anketi doldururken sigara içme durumu 

 KiĢi %  KiĢi % 

Vardır 70 47,3 Ġçiyorum 54 36,5 

Kararsızım 32 21,6 Ġçmiyorum 86 58,1 

Yoktur 46 31,1 Cevapsız 8 5,4 

Toplam 148 100,0 Toplam 148 100,0 

Tablo 5.5‟te görüldüğü üzere katılımcıların  

%47.3‟ü bilg isayar kullanımın ın sigara içmeye etkisi 

olduğu görüĢünü savunurken, %31.1‟i de böyle bir 

etkinin söz konusu olmadığını belirtmiĢ; %21.6‟sı da 

kararsız kalmıĢtır. Bu veriler, bilgisayar kullanımın  

sigara tüketimini artırd ığına iliĢkin varsayımımızı 

doğrulamaktadır. 

Bilg isayar üzerinde doldurularak e-posta ile  

anketin yollanması sırasında katılımcıların %36.5‟u  

sigara içtiğ ini, %58.1‟i içmediğin i belirtmiĢtir.  
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Tablo 5.6: Katılımcıların bilgisayar baĢında ilk sigarayı yakma zamanı ve bilgisayar kullanırken 

içilen sigara sayısına iliĢkin görüĢleri 

Ġlk sigarayı yakma zamanı  Ġçilen sigara sayısı 

 KiĢi %  KiĢi % 

Bilg isayar açılırken  16 10,8 Çok artıyor 38 25,7 

Bilg isayar açılır açılmaz 10 6,8 Bir miktar artıyor 44 29,7 

Ġlk 15 dakika içinde 62 41,9 DeğiĢmiyor 28 18,9 

Ġlk yarım saat içinde 12 8,1 Bir miktar azalıyor 18 12,2 

Ġlk yarım saatten sonra 42 28,4 Çok azalıyor 14 9,5 

Cevapsız 6 4,1 Cevapsız 6 4,1 

Toplam 148 100 Toplam 148 100 

 

Tablo 5.6‟daki veriler incelendiğinde kat ılımcılar 

bilgisayar kullanmaya baĢladıklarında çoğunluğunun 

(%59.5), bilgisayar açılırken (%10.8) bilg isayar açılır 

açılmaz (%6.8) ya da ilk 15 dakika içinde (%41.9)  ilk 

sigaralarını yaktıkları, b ir kıs mın ın ise (%28.4) ilk 

sigaralarını ilk yarım saatten sonra yaktıkları 

anlaĢılmaktadır.  Katılımcıların (%55.4)‟ü  bilgisayar 

kullanımı sırasında içilen sigara sayısının arttığını 

ifade ederken %18.9‟u değiĢmediğini, %21.7‟si ise 

azald ığın ı ifade etmektedir. Bu veriler, ilk sigarayı 

yakma zamanına iliĢkin verilerle paralellik 

arzetmektedir. Bu veriler, katılımcıların bilgisayar 

kullanımın sigara içmeye etkisi olduğuna iliĢkin  

görüĢleri ile paralellik arzetmekte ve bu görüĢü 

pekiĢtirmektedir. 

 

 

Tablo 5.7: Bilgisayar kullanımı dıĢında ve bilgisayar kullanımı sırasında sigara içme aralığı  

Sigara içme aralığı Bilgisayar kullanımı dıĢında Bilgisayar kullanımı sırasında 

KiĢi % KiĢi % 

5-10 dk. aralıkla  10 6,8 14 9,5 

11-20 dk. aralıkla 14 9,5 36 24,3 

21-30 dk. aralıkla 44 29,7 40 27,0 

31 dk fazla aralıkla  58 39,2 28 18,9 

Diğer 18 12,2 28 18,9 

Cevapsız 4 2,7 2 1,4 

Toplam 148 100 148 100 

  

Bilg isayar kullan ımı dıĢında ve bilgisayar 

kullanımı sırasında sigara içme aralıklarına iliĢkin  

verilerin yer ald ığı Tab lo 5.7 incelendiğ inde, 

bilgisayar kullanmadıkları zamanlarda katılımcıların  

%46‟sının yarım saatten kısa aralıklarla sigara içt iği 

gözlenirken, b ilg isayar kullanımı sırasında %60.8‟inin  

yarım saatten daha kısa aralıklarla sigara içt iği 

anlaĢılmaktadır. Yarım saatten daha az süreyle sigara 

içme oranında bilgisayar kullanımı sırasında yaklaĢ ık 

%15‟lik b ir art ıĢ gözlenmektedir. Bu iki değiĢken 

çaprazlandığında, bilg isayar kullanmadığı zamanlarda 

21- 30 dakika aralıklarla sigara içen 44 kiĢiden 

22‟sinin (%40.9) 11- 20 dakika aralıkla, 4‟ünün ise 

(%9.1) 5-10 dakika aralıkla sigara içt iği 

anlaĢılmaktadır. Yine bilgisayar kullanmadığı 

durumda 11- 20 dakika aralıkla sigara içen 

katılımcıların (14 kiĢi) %57.1‟i (8 kiĢi) b ilgisayar 

kullanırken 5- 10 dakika aralıkla sigara içmektedir. 

Dolayısıy la bilgisayar kullanımı, hem içilen sigara 

adedini artırmakta, hem de sigara içme aralığ ını 

kısaltmaktadır. 

 

 

Tablo 5.8: En Yoğun Bilgisayar ve Sigara Kullanılan Zaman KarĢılaĢtırması  

Zaman Bilgisayar Kullanımı  Sigara kullanımı 

KiĢi % KiĢi % 

Tüm gün 36 24,4 26 17,6 

Mesai saatleri içinde 30 20,3 20 13,5 

Öğleden sonra 22 14,9 30 20,3 

AkĢamdan sonra 42 28,4 52 35,1 

Gece 18 12,2 20 13,5 

Toplam 148 100 148 100 

 

 

Tablo 5.8‟e göre katılımcıların %24.4‟ünün tüm 

gün bilgisayar kullandığı halde %17.6‟sının tüm gün 

yoğun sigara içtiği, ancak akĢamdan sonra bilgisayar 

kullanımında olduğu gibi tüketilen sigara miktarında 

da artıĢ gözlendiğ i anlaĢılmaktadır. Bu iki değiĢken 

çaprazlandığında, tüm gün yoğun sigara içen 26 

kiĢiden 8‟inin (%30.8) tüm gün bilgisayar kullandığ ı, 
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öğleden sonra yoğun sigara içen 30 kiĢiden 12‟sinin  

(%40) öğleden sonra bilgisayar kullandığı ve yine 

akĢamdan sonra yoğun sigara içenlerin %26.9‟unun 

(52 kiĢiden 14‟ü) akĢamdan sonra bilgisayar 

kullandığı tespit edilmektedir.  

Bu veriler ıĢığında, iĢyerinde sigara içmeye iliĢkin  

kısıt lamaların gün içinde sigara tüketimin i göreceli 

olarak azalttığı söylenebilir. Ancak, b ilg isayar 

kullanılan yere göre sigara içme oranları göz önünde 

tutulduğunda bu varsayım geçersiz hale gelmektedir. 

Çünkü halen üniversite, okul ve internet-kafelerde 

sigara içme yasağı tam o larak uygulanmaktadır.  

Kullanım yerine göre bakıld ığında iĢyerinde ve 

internet kafede sigara tüketimin in daha fazla olduğu 

ve internet kafede daha kısa aralıklarla sigara içild iği 

ortaya çıkmaktadır. Ġnternet kafede bilg isayar kullanan 

18 kiĢiden 16‟sı (%88‟9)‟u yarım saatten daha az 

aralıklarla sigara yakmaktadır. Bunlardan 12‟si 

(%66.7), 11-20 dakika aralıklarla, sigara içtiğ ini 

belirtmiĢtir. Ġnternet kafeden sonra en yoğun sigara 

tüketilen ve daha kısa aralıklarla sigara içilen  

bilgisayar ku llan ım alanı ise iĢyeridir. ĠĢyerinde 

bilgisayar ku llandığ ını belirten 50 kiĢiden 36‟sı (%72) 

yarım saatten daha az aralıklarla sigara içtiğ ini 

belirtmiĢtir. En yoğun aralık 22 kiĢi ile (%44) 21-30 

dakika olarak tespit edilmiĢtir. Evde bilg isayar 

kullananlar ise daha uzun aralıklarla ve dolayısıyla 

daha az sigara tüketmektedirler. Evde bilgisayar 

kullanan 72 kiĢiden 38‟i (%52.8) yarım saatten daha 

fazla aralıklarla sigara içtiğ ini belirtmiĢtir. 

Öğrencilerin internet-kafede bilgisayar kullandığı 

dikkate alınırsa daha genç neslin daha sık aralıklarla 

sigara içtiğ i söylenebilir.  

Meslek gruplarına göre bakıldığında öğretmenlerin  

ve öğrencilerin daha kısa aralıklarla sigara içt iği 

anlaĢılmaktadır. Bütün katılımcılar içinde yarım 

saatten kısa aralıklarla sigara içen lerin %21.7‟si 

öğrenci, %23.3‟ü öğretmendir. Yarım saatten kısa 

aralıklarla sigara içen akademisyenlerin toplam 

katılımcılar içindeki o ranı ise %15‟tir. Bilg isayar 

kullanım amacı bakımından değiĢkenler arasında 

önemli b ir fark gözlenmemiĢtir.   

Meslek grupları ve ku llan ım yerine göre bilgisayar 

kullanımı sırasında sigara içme oran larının insani 

kalkınmıĢlık düzeyi ile de yakın iliĢkisi vardır. 

Ülkemizin alt-orta insani kalkınmıĢlık düzey inde 

bulunduğu göz önüne alındığında sigara tüketim 

oranının arttığ ı ve araĢtırmanın verilerin in ilk kısımda 

aktarılan genel rakamlara paralel değerler taĢıdığı 

anlaĢılacakt ır.  

YaĢ ve eğitim düzeyi ve medeni duruma göre 

bilgisayar kullanımı sırasında sigara içme sıklığının  

belirg in olarak değiĢmediği bulgulanmıĢtır. 

Dolayısıy la bu değiĢkenlere iliĢkin verilerin  

tablolaĢtırılmasına gerek duyulmamıĢtır.  

 

SONUÇ VE ÖNERĠLER  

Türkiye, sigara tüketimi açısından dünyada ilk 5 

ülke arasında yer almaktadır. Bir iĢ ve eğlence aracı 

olarak bilgisayarın günlük hayatımıza girmiĢ olması 

ise sosyal ve psikolojik etkilerini incelemeyi 

gerektirmektedir. Bu çalıĢma böyle bir düĢüncenin 

ürünü olarak ortaya çıkt ı ve bilgisayar kullanımının  

oldukça yüksek olan sigara tüketimini artırıp  

artırmadığın ı sorgulamayı amaçladı.  

Türkiye, sınaî geliĢ miĢlik açıs ından bir atılım 

yapmıĢ olmakla birlikte, insani geliĢ miĢlik açısından 

alt sıralarda yer almaktadır. Sigara tüketimi sonucu 

ortaya çıkan rahatsızlıklar, hastalıklar ve ölümler ise 

insani geliĢmiĢlik düzey ini düĢüren etkenler 

arasındadır.  

Öte yandan artık ortaöğretim yaĢlarına kadar inen 

sigara ve diğer kötü alıĢkanlıkların önlenmesi, 

alıĢkanlık oluĢtuktan sonra önleyici tedbirlerle değil, 

oluĢmadan önce alınacak koruyucu tedbirlerle 

mümkündür. Ülkemizdeki gençlerin büyük 

çoğunluğunun bilgisayarla internet kafede ortaöğretim 

yıllarında tanıĢtığı bilinmektedir.  

Bu çalıĢ mada, b ilg isayar kullanımın ın, sigara 

tiryakilerinin sigara içme sıklığ ını artırıp art ırmadığı 

sorgulanmıĢ ve kıs men artırd ığı sonucuna varılmıĢtır. 

Sigara içme sıklığı, b ilg isayar kullan ılan yere, 

kullanıcının mesleğine ve kullan ılan saate göre 

değiĢmektedir. Ġnternet-kafede tüketilen sigara sayısı 

artarken sigara içme aralığı da daralmaktadır. Yine 

iĢyerinde özellikle öğretmenler, daha kısa aralıklarla 

ve daha çok sigara tüketmektedirler.  

Bu çalıĢma sonucunda, hali hazırda ku llan ılmakta 

olan bilgisayar programlarının ve bilgisayar kullanma 

ortamlarının sigara tüketimini tetiklemesi açısından 

sorgulanmasının gerekliliği ve önceliği ortaya 

çıkmıĢtır. Bilg isayarın yoğun olarak ku llan ıld ığı 

iĢyerleri, okullar ve internet-kafelerin bu açıdan ele 

alınması; çalıĢ manın ortaya koyacağı ilk ve öncelikli 

bir öneridir.  

Kullanılan programlara iliĢkin çeĢitli öneriler de 

sunulabilir. Örneğin, yurtdıĢında çeĢitli merkezlerde, 

yüz yüze terap inin yanında, internet üzerinden 

“sigarayı bırakt ırma” programları da üretilmekte ve 

sigara bırakma konusunda elektronik ilet iĢim yolları 

da kullanılmaktadır. Ülkemizde de bilg isayar 

kullanımı ve sigara tüketimi iliĢkisinin daha kapsamlı 

araĢtırmalarla tespit edilmesi ve web tabanlı destek 

ünitelerin in eğitim programları ve arkasından tıbbi-

psikolojik destek programları olarak tasarlanması 

önem arz etmektedir. 

Öte yandan, eğitimli kesimin sigara içme oranının  

neden yüksek olduğunun araĢtırılması ve sigara 

bağımlılığ ını azalt ıcı yönde eğitim programları 

geliĢtirilmesi de uzun vadeli bir proje olarak 

önerilebilir. 
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Avrupa Birliği Hisse Senedi Piyasaları Entegrasyonu Süreci: Sorunlar ve GeliĢmeler  

 
BaĢak Turan Ġçke 

Dr., Ġstanbul Üniversitesi- Siyasal Bilgiler Fakültesi 

 

ÖZET: Avrupa Birliği entegrasyon projesinin temel hedefi, küresel ekonomide baĢ aktör olmaktır. 

Ek onomik ve parasal entegrasyon sürecinin tamamlayıcısı olarak finansal piyasaların entegrasyonunun, 

entegrasyonun faydalarını en üst düzeye çıkarmak açısından kilit rol üstlendiği düĢünülmektedir. 

Günümüzün en geliĢmiĢ finans piyasasına sahip ABD’yi yakalamak hedefi, giderek artan küreselleĢme ve 

Dünya piyasalarına hakim olan sermaye piyasası odaklı sistemin yaygınlık kazanması, AB menk ul kıymet 

piyasalarının entegrasyonunun önemini ortaya çıkarmaktadır. Ne var ki, AB finansal entegrasyon 

sürecinde entegrasyonun en az geliĢim gösterdiği alan da bu piyasalardır. Amacımız, Dünya’daki fonları 

kendi coğrafyasına çek mek isteyen AB’nin bu rekabette öne çıkması ve hatta mevcut konumunu 

koruması için gerekli ekonomik reformları finanse edebilmesi için menkul kıymet piyasalarının 

bütünleĢme yolu ile etkin ve derin bir yapı kazanması zorunluluğunu ortaya koymaktır. Bu çerçevede, 

menkul kıymet piyasalarının entegrasyon sürecinde yaĢanan aksaklıklar ve bunların ortadan 

kaldırılmasının yolları analiz edilmektedir.  

Anahtar Kelimeler: Avrupa Birliği, Finansal Entegrasyon, Hisse Senedi Piyasaları Entegrasyonu, 

Entegrasyon Kriterleri, Hisse Senedi Piyasas ı. 

 

 

Stock Market Integration Process of European Union: Problems and Progresses 

 

ABSTRACT: The purpose of the European Union‟s integration project is being the most important actor of 

global economy.  As the financial integration is a complementary factor of Economic and Monetary Integration, 

the financial integration is the key position of this integration. After the object of the catching up with the US 

market, rising degree of globalizat ion and expanding of security based financial system, European Unio n‟s 

equity market integration has increasing degree of importance. However, the EU financial system had very little 

progress on this subject. European Union wants to protect its current position and to be more competitive in  

capturing global funds. It is possible to finance the necessary economic reforms through the integration of stock 

markets and creating an effective financial structure. The purpose of this study is to examine the problems and 

inadequacies in the process of integration of stock markets, and to analyze the alternative strategies to overcome 

these difficulties.  

Key Words: European Union, Financial Integration, Stock Market Integration, Integration Indicators, Stock 

Market.   
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GĠRĠġ 

 Küresel rekabet, ülkelerin Dünya‟yı bir pazar olarak görüp pazarların ı geniĢletme hedeflerini bunun 

üzerinden oluĢturmaların ı gerektirmektedir. ABD, Japonya ya da Çin gibi büyük piyasalar ile karĢı karĢıya kalan  

Avrupa kıtası kendisine yer edinebilmek hatta yerini geniĢletmek ve sağlamlaĢtırmak amacı ile Avru pa Birliği 

(AB) adında büyük bir o luĢum içerisine girmiĢtir. Amaçları, her anlamda öncü olmayı baĢarabilmekt ir.  

 Finansal piyasalarda yaĢanan küreselleĢme olgusunun, Avrupa Birliğ i ülkeleri için önemli bir hareket olarak 

ifade edildiğ i ve Dünya ekonomik güçleri içerisinde baĢrolü alabilmek amacı ile çalıĢmalara ivme kazandırd ığı 

görülmektedir. Buradan hareketle, Avrupa Para Birliği (APB) oluĢturulmakta, euro kullanıma g irmekte ve 

finansal yeniden yapılanma çalıĢ malarına ağırlık verilmektedir. Finans piyasalarında Avrupa kıtasının genel 

anlamda yeri bankacılık odaklı sisteme yakındır. Bu kapsamda Amerikan tip i sermaye piyasası odaklı sistemde 

Dünya üzerinde büyük yeri olan tek bir Avrupa ülkesi bulunmaktadır o da Ġngiltere‟d ir. Günümüz finans 

sisteminde güçlü olan, sermaye piyasası odaklı yapı olduğundan AB‟nin alması gereken zorlu bir yol olduğu 

kabul edilmelidir. Zira sermaye piyasası odaklı sistemin en önemli temsilcisi olan Ġngiltere henüz euro alanı 

içerisinde bulunmamaktadır.  

 Sermaye piyasalarının en önemli unsurlarından biri h isse senedi piyasalarıdır. Amerikan piyasaları ile  rekabet 

edebilecek bir hisse senedi piyasası oluĢturulması için yapılması gerekenlerin değerlendirilip, yeniden yapılanma 

haritasının özenle uygulanması ve tarafların bu uygulamalara kat ılımın ın sağlanması ve bu konuda özendirici 

olunması büyük önem taĢ maktadır. ÇalıĢmada analiz ed ilen  kısım, hisse senedi piyasalarındaki entegrasyon ile 

sınırlanmaktadır. Hisse senedi piyasalarında yaĢanan entegrasyon sürecinin eksiklikleri ve avan tajlı görülen  

yönleri, bugüne dek kat edilen yol ve bundan sonraki uygulamaların hangi alanlarda yoğunlaĢması gerektiğ i gibi 

konular üzerinde durulmaktadır.  

 
AVRUPA BĠRLĠĞĠ FĠNANSAL ENTEGRASYON SÜRECĠ 

Avrupa‟da yaĢanan ekonomik ve parasal entegrasyon süreci, 1957 Mart‟ında gerçekleĢtirilen Roma AnlaĢması 

ile baĢlamaktadır. Avrupa ülkeleri arasında döviz kuru dalgalanmaların ı azaltmak ve fiyat istikrarını 

sağlayabilmek amacı ile 1979 yılında Avrupa Para Birliği‟nin oluĢturulmaktadır. Finansal piyasaların 

uyumlaĢtırılmasının sağlanmasına yönelik düzenley ici çerçevenin oluĢturulmaya çalıĢıld ığı Birinci ve Ġkinci 

Bankacılık Direktifleri ile diğer yasal ve kurumsal ölçü setlerinin hazırlanmıĢtır. Maastrich AnlaĢması ile, 

Avrupa ülkelerinde parasal birliğe giden yol açılmıĢtır. 1 Ocak 1999‟da para birliğin in ilk adımı atılmıĢ, 2002 

yılında ise Euro dolanıma çıkması kararlaĢtırılmıĢtır. (Hardouvelis
 vd., 1999: 1)

 1 Ocak 2002‟de ise euro tedavüle 

çıkmıĢtır. 

Tüm bu geliĢ meler sonucu, ekonomik ve parasal entegrasyon s ürecinin son aĢamaya ulaĢması, finansal alanda 

entegrasyonun gerekliliğinin ön plana çıkmasına yol açmaktadır.  

Finansal entegrasyon farklı Ģekillerde tanımlanabilmektedir. Finansal piyasaların entegrasyonu, kısımlara 

ayrılmıĢ bir p iyasadan tamamen entegre olmuĢ bir piyasaya geçiĢi ifade eden ve yavaĢ geliĢen bir süreçtir. 

Piyasaların tam anlamı ile entegre olması için, sermaye kontrolü ve kurumsal engellemelerin olmaması 

gerekmektedir. Finansal entegrasyondaki baĢarı, vergi, tarifeler, bilgi ve iĢlem maliy etleri ve daha birçok 

maliyetten, yatırımcıların korunduğu ölçüde sağlanabilmektedir. (Stirbu, 2004: 4)  

Temelde iki tür finansal entegrasyondan bahsedilmektedir. Ġlki, piyasalardaki faiz oranı yapısını esas alan 

dikey entegrasyon, diğeri ise coğrafi unsurların temelinde oluĢan yatay entegrasyondur. Avrupa Birliği‟nin  

oluĢturmayı hedefled iği entegrasyon Ģekli, yatay entegrasyondur. (Holmes
 
, 2001: 135) 

Avrupa Merkez Bankası BaĢkanı Trichet tam finansal entegrasyonu Ģu Ģekilde ifade etmektedir: “Finansal 

entegrasyon, piyasadaki tüm potansiyel katılımcıların, finansal araç ve hizmet ler için bir tek kurallar seti 

oluĢturulması konusunda anlaĢmaya vardığı, piyasada bulunan finansal araç ve hizmetler setine ulaĢma 

konusunda katılımcıların eĢit Ģartlara sahip olduğu ve piyasa katılımcılarına piyasadaki herhangi bir 

faaliyetlerinde eĢit Ģekilde davranıldığ ı yapıyı ifade etmektedir.” (Trichet, 2005:1)  

Bir ekonomik alanın finansal olarak entegre olması için, ekonomik aktörlerin o alana girmesi ve belirt ilen  

alanda yatırım yapmalarının önünde hiçbir engelin olmaması gerekmektedir. Bu açıklamadan finansal 

entegrasyona ait Ģu özelliklere ulaĢılmaktadır; Benzer nakit akıĢına sahip finansal araçların aynı fiyata sahip 

olmaları ve o alan içerisinde portföy dağılımı ve ekonomik ajan ların fon kaynakların ın sistematik farklılıklara 

sahip olmaması gerekmektedir.(Hartmann vd., 2003: 17)  

Finansal piyasalardaki entegrasyon; ekonomik büyüme, etkinlik artıĢı, riskin paylaĢılması ve makroekonomik 

dalgalanmanın azalması gibi faktörler üzerinde doğrudan etkiye sahip gösterilmektedir. Finansal piyasaların  

entegrasyonu konusu dinamik b ir yapıya sahip ve ölçümü oldukça zor bir analiz sahasıdır. ( Kim  vd., 2005: 

2476, 2478) 

Finansal olarak entegre olan menkul kıymet piyasalarında, varlıklara yapılan yatırımın önünde hiçbir engel 

olmamalıd ır. Buna bağlı olarak, menkul kıymet piyasalarında giderek artan entegrasyon sonucunda, bireylerin  

portföylerinde yer alan yerel hisselere kıyasla yabancı hisselerin oranının görece olarak artması da b ir 
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beklentidir. Farklı ülke p iyasaları ile kıyaslanacak o lursa, finansal entegrasyon sonucunda risk priminde de düĢüĢ 

sağlanabileceği ifade edilmektedir. Bunun yanı sıra menkul kıymet piyasalarında yaĢanan entegrasyon ile 

beraber, daha düĢük sermaye maliyetleri ile karĢılaĢılacağ ı ve bu sayede de ekonomik büyüme sağlanabileceği 

belirt ilmektedir. Artan entegrasyon sonucunda, Avrupa menkul kıymet piyasaların ın özellikle 1996 y ılından 

itibaren Dünya finans piyasalarında da giderek artan öneme sahip olduğunun altı çizi lmektedir. Ayrıca, döviz 

kuru dalgalanmalarındaki azalma ve faiz oranlarındaki dönüĢümün, entegrasyon sürecinin arkasındaki en etkili 

itici faktörler o lduğu önemle belirtilmektedir.(Hartmann vd., 2003: 24 -25) 

Askari ve Chatterjee, euro ve finansal entegrasyon arasındaki iliĢkiyi açıklarken bu süreci oluĢturan üç ayrı 

zaman dilimin i ve entegrasyonu etkilediğ ini düĢündükleri bazı faktörleri değerlendirmeye almaktadırlar. 

Bunlardan ilki, Ocak 1992-Aralık 1995 içerisinde gerçekleĢen Maastrich AnlaĢması dönemi, ikincisi Ocak 1996-

Aralık 1998 arasındaki dönüĢüm dönemi ve son olarak Ocak 1999-Haziran 2003‟e değin euronun piyasaya 

sunulmasını izleyen dönemdir. Analiz içerisinde yer alan faktörler, faiz oranları, düzeltilmiĢ ve düzeltilmemiĢ 

hisse senedi piyasası endeksidir. Bu  faktörler, euroyu kullanan 12 ü lke, euroyu kullanmayan üç ülke ve AB 

dıĢındaki üç ülke açısından değerlendirmeye alınmaktadır.
*
 Faiz oranları açısından bakıld ığında, AB üyesi 

ülkeler arasındaki korelasyonun üye olmayan ülkeler arasındaki korelasyondan daha yüksek olduğu beklentisi 

gerçekleĢ miĢ görülmektedir. Hisse senedi endeksi getiri açısından bakıldığında, çeĢitli düzeltmelerin  

yapılmasından sonra euro kullanan ülkeler arasında bu faktördeki korelasyonun, dönüĢüm dönemi ve 

sonrasındaki dönem için önemli yükseliĢler gösterdiği ifade edilmektedir. Buna karĢın, euro kullanmayan 

ülkelerde ise bu yönde küçük farklılıklar görülmekle beraber, toplamda bu yükseliĢin finansal entegrasyona 

doğru önemli bir hareketlenmenin varlığını ortaya koymaktadır. (Askari ve Chatterjee, 2005: 2 -3, 6) 

Sөrensen ve Gutiérrez‟e göre euro alanında yer alan ülkelerin bankacılık sektöründeki homojen lik derecesi ve 

1998 – 2004 y ılları arasındaki geliĢimi analiz edilmektedir. Bankacılık sektörü genellikle euro alanı finansa l 

sistemi içerisinde en az entegre olmuĢ kısım olarak görülmektedir. Temel olarak euroya geçilmesinin ardından 

euro alanında bulunan ülkelerin giderek daha çok entegre oldukları ifade edilmektedir. Ancak izleyen yıllarda 

ülkelerin entegrasyon açısından farklı gruplara ayrıldıkları görülmektedir. Orta ve Batı Avrupa (Almanya, 

Fransa, Belçika, Avusturya, Ġtalya ve Hollanda) beraber bir yapılanma eğiliminde iken, Ġspanya ve Portekiz‟in de 

farklı bir grup halinde oldukları belirtilmektedir. 1999 – 2001 döneminde Ġrlanda ve Yunanistan ayrı bir 

fraksiyonu oluĢtururken bahsedilen dönemin ard ından Ġrlanda daha çok Bat ı ve Orta Avrupa‟ya kaymakta, 

Yunanistan ise Ġspanya – Portekiz grubuna yakınlaĢmaktadır. Fin landiya ise, yine Ġspanya – Portekiz grubuna 

yakınlığı ile d ikkati çekmektedir. (Sөrensen
 
ve Gut ièrrez

 
, 2006: 7 – 8)  

 
AVRUPA BĠRLĠĞĠ FĠNANSAL ENTEGRASYON SÜRECĠNDE KARġILAġILAN ENGELLER  

Tek piyasa, Avrupa‟nın ekonomik potansiyelini ortaya çıkarmaya yarayan anahtar unsur olarak 

görülmektedir. 1992 –  2002 dönemini içeren on y ıllık süreç içerisinde, tek piyasanın AB‟nin bütünü için gayri 

safi yurt içi hasılaya %1,8‟lik katkı sağlayacağı ve bu katkının  parasal olarak 900.000 milyon euro tutara karĢılık 

gelebileceği tahmin edilmekte idi. Buradan görülmektedir ki, tek pazarı baĢarabilmenin Avrupa Birliği 

ekonomisine ve büyümesine katkısı o ldukça önemlidir. (http://epp.eurostat.ec.europa.eu/, 2007) 

Ancak, entegre olmaya çalıĢan piyasaların önünde çok sayıda zorluk bulun duğu görülmektedir. Örneğin, 

hükümetlerin ve diğer ulusal otoritelerin finansal piyasalar üzerindeki kontrol etkilerini kaybetmek istememeleri, 

özellikle görece olarak küçük sermaye piyasalarına sahip ülkelerin zaten küçük olan mevcut piyasaların ı da 

kaybetmek konusundaki korku ları, iĢbirliğinde bulunacak ülkeler arasındaki güven eksikliği, ulusal 

düzenlemeler, prosedürler ve kültürler arasındaki farklılıklar ve çeĢitli politik nedenler entegrasyonun baĢarıya 

ulaĢmasını engelleyecek faktörler arasında baĢı çeken unsurlardır. (Vasila, 2003: 6) 

Özel o larak Avrupa Birliğ i‟ne bakıld ığında ise, Avrupa sermaye piyasalarında birleĢ me sürecinin önünde 

çok sayıda ve farklı iĢlem sistemlerinin varolması büyük bir engel oluĢturmaktadır. Birlik bünyesinde 30 adet 

ulusal hisse senedi piyasası, 12 farklı iĢlem sistemi ve yaklaĢık 20 ulusal ve uluslararası takas ve saklama 

kuruluĢu bulunmaktadır. Bu durum etkin liğ i sekteye uğratmaktadır. Ayrıca, çok sayıda farklı iĢlem saatinin  

olması, p iyasalar arasındaki bilgi akıĢının önünü kesmektedir. (Vasila, 2003, 12)    

Birlik kapsamında tek piyasanın oluĢamamasının öne çıkan unsurlardan biri de üye ülkelerin piyasalarına 

özgü farklı uygulamaların, yapıların ve kültürün bulunmasıdır. Bu yapılanma değiĢmedikçe, yabancı yatırımcılar 

kendi iĢ çevrelerinde bulunmayı tercih etmekte ve farklı uygulamaları öğrenmek ya da bu yapının maliyetine 

katlanmak istememektedirler. Ayrıca, AB‟deki yasal süreç ve bunların sonuçlarının alınması konusundaki 

gecikmelerin rekabet politikaları sorunlarının ortadan kaldırılamamasına neden olmaktadır. Üye ülkelerin para 

politikaları ya da tüketici hakları gib i konularda sahip oldukları yerel uygulamalar, yabancı yatırımcılar için  

halen engel oluĢturmaktadır. Yine ulusal vergi polit ikalarının yerel ürün ya da ku rumların tercih edilmesine 

olanak tanıması söz konusudur. Dolayısıyla yerel ve yabancı ürünlerin (gerek finansal gerek finansal olmayan) 

                                                 
* Ġlk grup ülkeler: Avusturya, Belçika, Finlandiya, Fransa, Almanya, Yunanistan, Ġrlanda, Ġtalya, Lüksemburg, Portekiz, 

Ġspanya ve Hollanda; ikinci grup ülkeler: Ġngiltere, Ġsveç ve Danimarka, üçüncü grup ülkeler: ABD, Japonya ve Ġsviçre‟dir.  

http://epp.eurostat.ec.europa.eu/
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rekabeti konusunda asıl önemi, vergi uygulamaları taĢımaktadır. Bu ve benzeri olumsuzluklar da elbette ki 

etkinlik kayıplarına neden olmaktadır. (cityoflondon.gov.uk, 2007: 17 – 19) 

Avrupa Birliğ i finansal entegrasyon sürecindeki zorluk, entegrasyonun yalnızca üye ülkeler arasındaki sın ır 

ötesi sermaye hareketleri üzerindeki engellerin kaldırılması aracılığ ı ile mümkün olmamasından 

kaynaklanmaktadır. Sürecin nihai aĢamaya ulaĢabilmesi için kaçınılmaz olarak, Avrupa genelinde euro alanı 

sermaye piyasası denetleme kurumu gib i yeni b ir takım kurumların ve/veya düzenlemelerin ihda s edilmesi 

zorunluluğunu doğacaktır. (Beckmann, 2001: s. 5; Ġçke, 2003: s. 335)   

Avrupa Birliği finansal piyasalarındaki entegrasyonun tamamlanması için Finansal Hizmetler Ey lem Planı 

(Financial Serv ices Action Plan – FSAP) o luĢturulmuĢtur. Planın temelinde, sermaye piyasası odaklı sisteme 

daha fazla yaklaĢabilmek ve finansal ürün ve hizmet ticaretinde engellerin mümkün olduğunca azaltılarak 

Avrupa‟nın tümünde daha rekabetçi bir finansal sistemin kuru lması hedefi yatmaktadır. Hedefler toplu halde 

değerlendirild iğinde AB‟nin yüz yüze kald ığı b ir kararı büyük ölçüde verdiğ i görülmektedir. Bu karar, b ir 

Anglo-Saxon piyasa temelli model ile Almanya‟da olduğu gibi bankacılık odaklı bir sistem arasında verilecektir. 

FSAP ile bu kararın ilk tercih lehine olduğu ortaya konmaktadır. (Stirbu, 2004: 9)  

Plan, 2005 yılına kadar finansal hizmet ler alanında tek pazarın kurulab ilmesi amacı ile gerek yasal gerekse 

düzenlemeler temelinde gerçekleĢtirilmesi gereken hedefleri içermekte idi. Planda, finansal piyasalardaki 

entegrasyonun, finansal hizmet sağlayıcı ve kullanıcıları açısından çok sayıda faydasının bulunması yanı sıra 

ekonominin tümü için rekabet edebilirlik ve büyüme açılarından da oldukça önemli aĢamalar kaydedilmesine 

katkı sağlayacağı açıklanmaktadır. FSAP, bu anlamda oldukça önemli bir adımı oluĢturmakta idi. Tek pazar 

hedefine ulaĢabilmek için toplam 42 adet düzenlemenin oluĢturulduğu planda uyum sağlanan maddelerin  

çokluğuna karĢın (ki 2005 yılı için 39 adedinde uyum sağlanmıĢtır) yine de AB‟nin finansal piyasa larındaki 

entegrasyonunun tamamlanması konusunda eksiklikleri olduğu ifade edilmektedir. Bunun dıĢında 3 Mayıs 

2005‟de yayımlanan Green Paper‟da finansal entegrasyonun mevcut durumu açıklanmakta ve FSAP 

sonrasındaki dönemde daha nelerin yapılması gerektiğ i üzerine de öneriler sunulmaktadır. (Deutsche Bank 

Research, 2005: 3) 

Finansal piyasaların etkinliği ile ekonomik büyüme arasında pozitif bir iliĢki bulunduğu varsayımı ile  

FSAP‟n in AB‟nin büyüme stratejileri içerisinde çok önemli bir yere sahip olduğu kab ul edilmelidir. Ayrıca, 

FSAP, gerek potansiyel etkileri gerekse içeriğ indeki konular açısından geniĢ kapsamlı yasal bir uygulama olarak 

görülmektedir. Aralık 2005‟de ortaya konan White Paper‟da FSAP‟nin yapısal ve süreç ile ilg ili b ir 

değerlendirmesinin yapılmasının gerektiğ i ve 2009‟a kadar ise tamamı için ekonomik ve yasal olarak da 

değerlendirilmesi gerekt iğinin alt ı çizilmektedir. (Speyer, 2006: 3,10)  

Ekim 2003‟de, FSAP‟ın nerede olduğunun ortaya konulması amacı ile bankacılık, sigortacılık, menkul 

kıymet ler ve varlık yönetimi konularında uzman dört grubun oluĢturduğu bir gözden geçirme çalıĢması 

gerçekleĢtirmiĢtir. Bu sürecin sonunda, hazırlanan raporda, FSAP‟ın finansal hizmetler konusunda tek Avrupa 

piyasası oluĢturulması için atılan çok büyük bir adım o lduğu kabul edilmekle beraber, Avrupa finans 

piyasalarının gerçek bir entegrasyondan hala uzak bulunduğu sonucuna ulaĢılmaktadır. Bu olumsuzluğun 

kaynağının ise çok yönlü olduğu vurgulanmaktadır. Ġlk olarak, üye ülkeler arasında piyasa düzenlemeleri 

konusunda birbiri ile tutarlı olmayan uygulamaların olması dikkati çekmektedir. Özellikle vergi uygulamaları, 

Ģirketler hukuku ve tüketici koruma uygulamalar açısından oldukça büyük farklılıklar göze çarpmaktadır. 

(Deutsche Bank Research, 2005: 5) 

FSAP sonrasındaki yasal sürece, Sermaye Gereksinim Direkt ifleri (Capital Requirement Directive), Takas 

ve Saklama Sistemleri (Clearing and settlement), Tüket ici Kredi Direktifleri (Consumer Cred it Directive) ve 

Avrupa Ödeme Hizmetlerinin Entegrasyonu (The Integration  of European Payments Services) olmak üzere dört 

önemli anlayıĢ hakim görünmektedir. Sırasıyla değinmek gerekirse, ilk direkt ifler içerisinde öne çıkan unsur 

olarak Basel II bulunmaktadır. Basel II‟nin AB yasalarında yürürlüğe girmesi mevcut yasal gündem içerisinde 

çok önemli bir yer iĢgal etmektedir. Küresel bir standart olarak Basel II, Avrupa‟ya özgü olan ve ulusal hukuki 

yapıda çok önemli değiĢiklikler yaratmadan ve Avrupa‟daki finansal kuruluĢların uluslararası rakip lerine karĢı 

rekabet boyutunda olumsuzluklardan kaçınabilmeyi o lanaklı kılan önemli bir uygulama olarak görülmektedir. 

Ġkinci unsur olan takas ve saklama ise, menkul kıymetlerin sınır ötesi entegrasyonunda ve Avrupa‟daki portföy 

çeĢitlenmesi önündeki en büyük engellerden görülmektedir. Üçüncü sırada yer alan ve tüketici kredileri üzerine 

odaklanan direktiflerin amacı, tüketici kredileri için tek b ir p iyasa oluĢturulması olarak belirtilmektedir. Özel 

olarak perakendeci bankacılık için piyasa entegrasyonunun henüz gerçekleĢmediği ifade edilmekt edir. Son 

olarak, Avrupa‟daki ödeme sistemlerinin entegrasyonu konusuna değinilmektedir. 12 üye ülke, aynı yasal 

yapılanmayı paylaĢ malarına karĢın sınır ötesi ödemeler ile ilg ili çeĢitli engellerle karĢılaĢıld ığı görülmektedir. 

Dolayısıy la, Avrupa ödeme sistemlerin in entegrasyonu konusunda da atılması gereken çok adımın  

bulunduğunun altı çizilmektedir. (Deutsche Bank Research, 2005: s. 6 – 8) 

 

http://www.cityoflondon.gov.uk/
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AVRUPA BĠRLĠĞĠ HĠSSE SENEDĠ PĠYASALARINDA ENTEGRASYON  

Menkul kıymet piyasaların ın entegrasyon düzeyinin ölçülmesinde ku llan ılan birtakım kriterler 

bulunmaktadır. Bu kriterler getiri odaklı göstergeler (return-based indicators) ve nicel odaklı göstergeler 

(quantity-based indicators) olmak üzere iki baĢlıkta toplanmaktadır. Ġlk grupta, varlıkların coğrafi orijinleri 

nedeni ile ortaya çıkan fiyat ya da getiri farklılıkları esas alınmaktadır. Bu noktada entegrasyonun temeli, tek 

fiyat kanununa dayandırılmaktadır. Entegrasyon derecesi belirlen irken döviz kuru riski dikkate alınmamaktadır. 

Euro alanı için bu risk zaten bulunmamaktadır. Döviz kuru riski haricinde iki unsur üzerinde daha durulmaktadır. 

Mal ve hizmetler, entegre olmuĢ bir piyasada aynı fiyata sahip olmalı ve geniĢ kapsamlı ve yüksek kaliteli fiyat 

verileri bulunmalıdır. Hisse senedi piyasaları için bu kriterler ko laylıkla uygulanabilir özelliktedir. (Inzinger ve 

Haiss, 2006: 9 – 10)  

 

Tablo 1. Hisse Senedi Piyasası Entegrasyon Ölçütleri 
Getiri Odaklı Göstergeler Nicel Odaklı Göstergeler 

1. Risk odaklı göstergeler  1. Portföy yapısı 

2.Haber odaklı göstergeler  2. KarĢılıklı listeleme 

3. Ülke/sektör etkileri 3. ĠĢlem hacmi 

 4. Rekabetçi piyasa 

Kaynak: Dagmar INZINGER, Peter HAISS, Integration of European Stock Markets: A Review and Extension of 

Quantity-Based Measures, EI Working Paper, No. 74, November 2006, s. 10. 
 

Tablo 1., hisse senedi piyasası entegrasyon ölçütlerini göstermektedir. Risk odaklı göstergelere göre, 

entegrasyonun baĢarılı olabilmesi için; beklenen getiriler ülkeye özgü risk faktörlerinden çok g lobal risk 

faktörlerinden etkilenmelid ir. Piyasa tam entegre ise, ülkeye özgü risk faktörleri tamamen 

çeĢitlendirilebileceğinden fiyat, ortak risk faktörlerine bağlı bulunmaktadır. Haber odaklı unsurların temeli, 

getirilerin farklı betalara sahip olmaları nedeni ile farklı tepkiler vermelerid ir. Bu betalar v asıtasıyla menkul 

kıymet piyasaları üzerinde global mi yoksa ülke çapında yaĢanan Ģokların mı daha yoğun etkileri olduğu 

belirlenebilmektedir. Dolayısıy la betaların yükseliyor olması hisse senedi piyasaları arasındaki entegrasyonun da 

yükseliyor olmasına iĢaret etmektedir. Bu grubun son unsuru olarak, ülke ve sektör etkileri üzerinde 

durulmaktadır. AB uygulamasına göre açıklandığ ında, Avrupa Para Birliği (APB)‟nden önce hisse senetlerinin  

risk çeĢit lendirmesinde sektörden çok ülkelerin özellikleri üzerinde durulduğu görülmekte idi. Ancak APB‟den 

sonra yapılan çalıĢ malarda sektör düzeyinde yapılan analizlerin riskin azaltılmasında en iyi yöntem olduğu 

ortaya konmaktadır. Dolayısıy la, entegrasyonun derecesinin artması ile, coğrafi özelliklerden çok, sektöre gö re 

yatırım tercihlerinin veriliyor olması arasında doğru orantı olduğu ifade edilebilmektedir. (Inzinger ve Haiss, 

2006: 11–12) 

Ġkinci grup kriterler, sermaye akıĢı büyüklüğü ya da portföy kompozisyonunu esas almaktadır. Bu ölçütlerin  

en önemli özelliği analizlerde b irincil ve ikincil p iyasa ayırımına o lanak tanımasıd ır. Kriterlere Avrupa hisse 

senedi piyasaları entegrasyonu temelinde bakıld ığında, yatırımlar için yapılan analizlerde 2006 Mart ayı için  

yatırım fonlarının menĢeinin Ġngiltere‟de daha çok yerel olduğu göze çarpmaktadır. Bir genelleme yapılacak 

olursa, büyük ülkelerin yatırım tercihleri yerel o lurken, küçük ü lkelerin ise sınır ötesi yatırımları tercih ettikleri 

görülmektedir. Genellikle yatırımcıların tercih lerinin yerel varlıklar yönünde olduğu  görülmektedir ki bu olguya 

“yurt içine odaklanma - home bias” denilmektedir. Entegre olan finansal piyasalarda ise, bu olgu ortadan 

kalkmaktadır. Bir baĢka ifade ile, yerel menkul kıymetlere yatırım yapılması önyargısındaki azalma, entegrasyon 

konusundaki geliĢ meye iĢaret etmektedir. Bir d iğer önemli entegrasyon ölçütü ise “karĢılıklı listeleme- cross-

listing”tir. Daha fazla entegre olan piyasalarda daha fazla firmanın ü lke dıĢındaki piyasalarda iĢlem gördüğü 

ifade edilmektedir. Avrupa menkul kıymet piyasalarında meydana gelen çift yönlü listelemenin varlığı 

entegrasyonun ölçülmesinde olumlu bir iĢaret olarak belirtilmelidir. ĠĢlem hacmi konusunda ise, genel olarak 

yabancı menkul kıymet lerin iĢlem payının Deutsche Börse ve London Stock Exchanges hariç hemen  her Avrupa 

Borsasında azaldığ ı görülmektedir. Adı geçen bu iki borsada ise durağan bir görüntü bulunmaktadır. En  büyük 

azalıĢın ise Borsa Italiana ve Swiss Exchange‟de meydana geldiği ifade edilmektedir. (Inzinger ve Haiss, 2006: 

13 – 14, 21,29)   

Entegrasyonun ülkelerin finans piyasaları üzerindeki etkileri temelde iki Ģekilde ortaya çıkmaktadır. Ġlk 

olarak, finansal entegrasyonun finansal aracıların etkinliğini ve az geliĢmiĢ finansal piyasaları geliĢtirmesi 

beklenmektedir. ġöyle ki, entegrasyon ile birlikte bu piyasalara yabancı kuruluĢların giriĢi ko laylaĢ maktadır. 

Dolayısıy la, piyasalarda rekabet ortaya çıkmakta buna bağlı olarak da etkin lik artıĢı ve kârlılığ ın devamı için  

yerel kuruluĢların gerek maliyet azaltımı gerekse organizasyonel olarak bir yen iden yapılanmaya gitmeleri 

kaçın ılmaz olmaktadır. Böylelikle etkin piyasalar oluĢturulması için önemli b ir yapılanma içerisine girilmiĢ 

olmaktadır. Ġkinci olarak finansal entegrasyon, yasal düzenlemeler ve ulusal finansal piyasaların gözetim ve 

denetimi konusunda geliĢimi gerektirmektedir. Düzenley ici standartlarda meydana gelen bu iyileĢmeler, daha az 

geliĢ miĢ olan piyasalar için sadece bahsedilen piyasalara olan tehdit ve saldırı unsurların ın azalmasına yardımcı 
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olmakla kalmayacak aynı zamanda ülkelerin geliĢ miĢ piyasa olabilmelerinin önündeki engellerin de ortadan 

kalkmasına katkı sağlayacaktır. (Volz, 2004:2)  

1990‟ların baĢında Avrupa‟daki çeĢitli ü lkelerin hisse senedi piyasaları, ABD ve Ġngiltere ile  

karĢılaĢtırıldığ ında görece olarak çok küçük bir yere sahip bulunmaktadır. Son on yıllık süreç 

değerlendirild iğinde ise, Avrupa hisse senedi piyasalarında yaĢanan değiĢim ve geliĢim sürecinin hızının bu iki 

devletten daha fazla olduğu söylenebilmektedir. Ayrıca Avrupalı yatırımcıların bir hisse senedi kültü rü  

oluĢturmaya baĢladıkları ve bu değerlere yatırd ıkları fonların oran ını önemli derecede arttırdıkları görülmektedir. 

(Baele vd., 2004: 525) 

Avrupa Merkez Bankası‟nın yayınlarında, finans sektöründe yaĢanan geliĢmelerin derli toplu bir analizini 

sunulmaktadır. Eylü l 2005‟de yayımlanan raporda, menkul kıymet piyasalarının entegrasyona yönelik önemli 

geliĢ melerin yaĢandığı ve ileride de bu sürecin devam edeceğine dair öngörü belirtilmektedir. (ECB, 2005:3)  

Finansal entegrasyon finansal geliĢme için bir siner jik etki olarak görülmektedir. Finansal geliĢ me, büyüme 

için gerekli unsurlar arasında yer aldığı için her ülke için büyük önem taĢımaktadır. Finansal geliĢ menin  

büyümeyi üç temel unsur çerçevesinde etkiled iği belirtilmektedir. Öncelikle daha etkin bir fin ans sistemi 

sayesinde finansal aracı maliyetleri azalmakta ve bu nedenle tasarrufların yatırıma sevkedilmesinin önü 

açılmaktadır. Tasarrufların yatırıma yönlendirilmesi ne kadar etkinse kaynak kayıpları o derece azalacak böylece 

tasarruflar daha verimli yatırımlara dönüĢmüĢ olacaktır. Rekabet ve artan etkinlik faiz oranı marjlarını azaltacak 

ve firmaların ve birey lerin kredi ku llan ım oran ları art ıĢ gösterecektir. Ġkinci o larak, daha etkin iĢlemler, riskten 

korunma (hedging) ve risk çeĢitlenmesi fonların daha kârlı ku llan ılmasını sağlayacaktır. GeliĢ miĢ finansal 

sistemlerde bilg i asimetrisi sorununun çözümüne yönelik daha etkin önlemler alınabilecektir. Böylelikle finans 

sektöründe iyi ve kötü yatırım fırsatlarının ayırımı daha kolay yapılabilecek ve sermayen in marjinal etkinliği 

yükselecektir. Son olarak, görece olarak daha etkin bir finansal sistemde, yatırımcıların risk – getiri 

kombinasyonu da daha avantajlı bir yapıya sahip olacaktır. Tüm bu unsurların büyüme üzerindeki potansiyel 

pozitif etkileri o ldukça önemli görülmektedir. (Volz, 2004; 2 – 3)  

1990‟ların ortalarından itibaren Euro  alan ı menkul kıymet piyasaları, Dünya finans piyasasında önemli b ir 

yere sahip bulunmaktadır. Avrupa‟da yaĢanan finansal entegrasyon sürecinin it ici güçleri arasında yer alan  çok 

sayıda faktör bulunmaktadır. Özellikle döviz kuru belirsizliklerindeki azalma, faiz ve enflasyon oranı 

konularında para politikalarında atılan adımlar bu güç üzerinde önemli etkilere sahip bulunmaktadır. 1990‟lı 

yıllar içerisinde bu unsurlar arasında finansal entegrasyon derecesindeki değiĢkenliğ i en fazla etkileyen unsurun 

döviz kurları o lduğu ortaya konmaktadır. ġöyle ki, 1992 – 93 ve 1995 yıllarında yaĢanan döviz kuru  

mekanizması krizi sonucunda düĢük bir entegrasyon derecesi ile  karĢılaĢılırken, Eu ro‟ya geçiĢin gerçekleĢtiği 

1999 Haziran‟ında bu hızın büyük bir yükseliĢe sahip olduğu görülmektedir. Yatırımcılar açısından entegrasyon 

derecesinin yüksekliği, euro alanın ın yatırımlar için etkiley ici b ir bölge olarak görülmesini sağlamaktadır. 

(Fratzscher
, 2001: 37)

 

Avrupa menkul kıymet piyasaları, yüksek iĢlem maliyetleri ve düĢük piyasa likiditesi nedeni ile kurumsal 

yatırımcılara görece olarak daha az çekici gelmektedir. Bu yatırımcılar entegrasyonun önünde önemli sorunların  

bulunduğunu ve çözümü için henüz uzun zaman bulunduğunu düĢündükleri için Avrupa piyasalarına girmekte 

çekimser davranmaktadır. Dolayısıyla bölgenin menkul kıymet piyasaları özellikle ABD‟den oldukça sığ ve 

sınırlı görülmektedir. Bu sonucun temel nedenlerinden birisi de tabi ki Ġng iltere‟nin çok geliĢ miĢ bir sermaye 

piyasasına sahip olmasına karĢın tek parayı kabul etmemiĢ olması bir baĢka ifade ile euro alanı ülkeleri arasında 

yer almıyor o lmasıdır. (Bartram vd., 2006: 3, 22)  

Entegre olmuĢ finansal piyasalarda menkul kıymet ih raç edenler açısından, yerel finansal araçlara olan  

bağlılık azalmaktadır. Ġhraççılar, geçmiĢe kıyasla daha fazla yabancı yatırımcı bulabilmektedir. Yerel 

yatırımcılar için, yurt d ıĢında daha büyük yatırım seçenekleri doğmaktadır. Böylece b irincil piyasada likidite 

artmakta ve sermaye maliyetleri azalmaktadır. Finansal piyasaların entegrasyonu, büyük emisyonların  

yürütülmesi ko laylaĢmaktadır. Sermaye konusunda rekabetin yoğunlaĢması ise, ihraççıların ölçek etkileri nedeni 

ile daha büyük ve daha az maliyetli emis yon gerçekleĢtirmelerine olanak tanımaktadır. Bunun yanında 

entegrasyonun artması ile b irlikte uluslararası düzeyde ortak mali tablo lar düzenlenmesi ve denetim yapılarının  

oluĢturulmasına yönelik zorunlulukların da yerine getirildiğ i görülmektedir. (ECB, 2 001: 21)     

Baele ve diğerlerin in değerlendirmelerinde ise menkul kıymet piyasalarının entegrasyonunun önünü açan en 

önemli unsur olarak teknolojik geliĢmelere gönderme yapılmaktadır. Piyasaların entegrasyonu açısından 

teknolojik geliĢim, hem bilg iye kolay ulaĢılması hem de iĢlem maliyetlerin in azalt ılmasına katkıda 

bulunmaktadır. Öte yandan, 2000 yılın ın Eylül‟ünde Amsterdam, Brüksel ve Paris borsaları arasında geliĢen ve 

Euronext olarak adlandırılan birleĢmelerin entegrasyon açısından büyük önemi olduğu belirtilmektedir. Büyük 

bir g iriĢim olan bu faaliyetin  değerlendirilmesi ve geniĢlet ilerek tüm euro alanına yayılmasını istenmekle beraber 

Ġngiltere‟nin euro alanı dıĢında bulunması büyük sorun oluĢturmaktadır. Ayrıca daha önce de değinildiği g ibi 

takas ve saklama sistemleri de en önemli sorunlar arasında görülmektedir. Takas ve saklama kurumları arasında 

yatay bütünleĢmelere g idilme gereği üzerinde önemle durulmaktadır. Böylelikle sınır ötesi iĢlem maliyetleri 

aĢağı çekilerek Dünya piyasasında rekabetçi güç olma olanağı yakalanabilecekt ir. Ancak, takas ve saklama 
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konusunda atılan adımlar bugüne dek küçük kalmakta ve iĢlem maliyetleri halen dahi ABD ile 

karĢılaĢtırılamayacak Ģekilde yüksek devam etmektedir. Bu durum, entegrasyon açısından çok önemli b ir soru n 

teĢkil etmektedir. Yine de, entegrasyon alanında atılan adımlara gereken değer verilmelid ir. Bu konuda ilerleme 

sağlandığı kabul edilmelidir. Özellikle, euro alanında bulunan ülkelerin menkul kıymet getirileri üzerine etkili 

olan faktörlerin değerlendirildiğ i çalıĢ malarda ülkelere özgü faktörlerin ağırlığının giderek azalmasına karĢın  

sektöre özgü haberlerin ve bilg ilerin  fiyat değiĢimlerinde etkili o lduğu ve bu yöne doğru giderek artan oranda bir 

eğilimin olduğu ortaya çıkmaktadır. Bu da entegrasyonun ilerleme kaydettiği konusunda oldukça önemli b ir 

gösterge olarak kabul edilmelidir. (Baele vd., 2004: 529)   

Euro‟ya geçilmesi ile birlikte Avrupa menkul değer piyasalarında iki önemli değiĢim ile karĢılaĢılmaktadır. 

Bunlardan birincisi, uluslararası menkul değer ihraçları açısından bir artıĢ yaĢanmaktadır. Ġkinci o larak da, yeni 

geliĢen firmaların hisse senetlerinin iĢlemleri açısından da yükseliĢ ve düĢüĢler içeren bir eğilim o luĢturulması 

sağlanmaktadır. Buna karĢın üçüncü fakat olumsuz anlamda bir durum tespiti daha yapılarak, euro alanındaki 

mevcut menkul kıymet iĢlem yapısı ile geliĢtirilmesi gereken bir pan – Avrupa menkul kıymet piyasası 

arasındaki açığ ın kapatılmasına yönelik çabaların oldukça yavaĢ ilerlemesinden duyulan sıkıntı ifade 

edilmektedir. (Galati
 
 ve Tsatsaronis, 2001: 16) 

Tek paraya geçilmesi ile beraber entegrasyon anlamında yaĢanan geliĢmeler sonucunda, euro alanındaki 

menkul değer ve tahvil piyasaların ın birlikte hareket etme eğilimin in yükseldiği görülmektedir. Ancak 

belirt ilmesi gereken bir gerçek vardır ki, euro alanında bulunan tüm ülkeler için tahvil p iyasalarındaki 

korelasyon neredeyse bire ulaĢırken, menkul kıymet piyasalarında bu değer henüz oldukça düĢük bulunmaktadır 

ve iyileĢme Ģimdilik sadece euro alanındaki büyük ülkeler için  sağlanabilmektedir. (Capiello vd., 2006: 6)  

Avrupa hisse senedi piyasalarının entegrasyonu, gerek yatırımcılar gerekse firma yöneticileri açısından da 

büyük önem taĢımaktadır. Bunun nedeni, hisse senedi piyasaları ne kadar entegre ve beraber hareket eden bir 

eğilime sahip ise, yatırımcıların etkin portföylere sahip olma olasılıkları o derece yüksek o labilecekt ir. Diğer 

taraftan firma yöneticileri açısından ise, firmaların sermaye yapıları perspektifi öne çıkmaktadır. Sermaye 

maliyeti ne kadar düĢük olursa, ülkelerin pozit if net bugünkü değere sahip projelere yönelmeleri ve ulusal 

servetin artıĢına katkıda bulunmaları o kadar büyük bir o lasılığa sahip olacakt ır. (Hardouvelis 
 vd., 1999: 2 – 3)

 

Euro alanı menkul kıymet piyasalarındaki göstergeler, bu alandaki entegrasyonun giderek arttığına iĢaret 

etmektedir. Ġlk olarak, 2000 y ılının sonundan itibaren sektörel çeĢitlendirmenin avantajların ın, coğrafi 

çeĢitlendirmenin avantajların ı geçmiĢ olduğu görülmektedir. Zira, entegre olmuĢ bir menkul kıymet piyasasında 

ülkeye özgü faktörlerin önemi oldukça az yer tutmaktadır. Bir piyasanın entegrasyon derecesi, o piyasanın 

ülkeye özgü değil ama sektöre özgü çeĢitlendirme faydaları ile doğru orantılıdır. Ġkincisi, euro alanı 

ülkelerindeki menkul kıymetlerin getirilerin in ülkelerin  ortak b irtakım faktörlerinden etkilendiği belirt ilmektedir. 

Üçüncü olarak, euro alan ındaki yatırımcılar menkul kıymet portföylerin i euro alanı içerisinde 

çeĢitlendirmektedirler. Ancak yine de bu alanda tam bir entegrasyon için atılması gereken birçok ad ım 

bulunduğu bir gerçekt ir. (ECB, 2006: 13) 

Euro alanı menkul kıymet piyasaları entegrasyonun giderek artmakta olduğuna dair önemli kanıt lardan biri 

de, piyasa katılımcılarının euro alan ı uluslararası varlıklarında tuttukları tasarruflarında 1997 – 2004 döneminde 

meydana gelen artıĢtır. Bu dönem süresince menkul kıymet dağılımın ın euro alanı içerisinde %15 civarında artıĢ 

gösterdiği ifade edilmektedir. Buna karĢın dıĢarıda tutulan euro alanı menkul kıymetlerin in payının ise daha 

düĢük kaldığı ve oran olarak da o ldukça küçük bir yükseliĢ sergilediğ i belirt ilmektedir. Dolayısıyla, tek paraya 

geçilmesi sonucunda euro alanındaki yatırımcıların, euro alanındaki menkul kıymet portföylerinin ağırlıklarını 

euro alanı lehine değiĢtird ikleri söylenebilmektedir. (ECB, 2006: 15) 

Entegrasyonun önündeki engeller özellikle hukuksal, denetsel ve vergisel düzenlemelerde de halen mevcut 

bulunmaktadır. Ayrıca, bilg i edinme maliyetleri açısından değerlendirildiğinde AB borsaların ın yurt dıĢındaki 

geliĢ miĢ piyasalardan daha yüksek maliyetli olduğu da açıkça görülmektedir. (McArdle, 2003:s. 7)  

Avrupa Birliği hisse senedi piyasaların ın özellikle son yıllarda tahvil piyasalarına ciddi bir rakip olduğu 

gözlenmektedir. Ancak Euro alanı hisse senedi piyasası için ABD‟nin oldukça g erisinde kaldığ ı ifade 

edilmektedir. Avrupa Birliği hisse senedi piyasalarında takas ve saklama sistemindeki farklı yapılanmalar bugün 

hala etkinsizliğin önemli kaynaklarından sayılmaktadır. Pozitif bir geliĢ me olarak, Avrupa Hisse Senedi 

endeksinin oluĢturulması büyük önem taĢımaktadır. Böylelikle Avrupa Birliği borsalarında performansın 

ölçümlenmesi ko laylaĢmakta ve Birlik genelinde bir çeĢitlendirme sağlanmaktadır. Dolay ısıyla, art ık ülke odaklı 

analizler yapmanın yerine sektörlere odaklanma mümkün kılınabilmektedir. (Gilmore vd, 2005:5) 

Menkul kıymet iĢlemlerinde güvenilir, standart ve iĢlevsel ilkeler ku llanılması ülkeler ve bölgeler arasında 

uygulama farklarından doğan sorunların çözülmesi ve sermaye piyasaların ın geliĢmesine katkı sağlamaktadır. 

Finansal yatırımlarda risk ve maliyetin minimize edilmesinde takas ve saklamanın önemi büyüktür. AB 

1980‟den itibaren Merkezi Menkul Kıymet Takası ve Saklaması modeli üzerinde durmaktadır. Piyasalarda 

yaĢanan geliĢmeler bu sistem üzerinde olumlu etkiler taĢımaktadır. 1987‟de yaĢana finansal krizin ardından takas 

iĢlemlerinde maliyet ve risk düzeyinde belirgin bir azalma kaydedilmektedir. Ani değiĢimler takas iĢlemelerinde 

ciddi hatalara neden olmaktadır. Hataların önlenmesine yönelik bir yapının oluĢturulması, G 30 olarak 
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adlandırılan uluslararası özel grup tarafından desteklenmektedir. Buradaki amaç, menkul kıymet iĢlemlerinin  

takas ve saklama operasyonlarındaki riskleri, özellikle de sistematik riskleri azaltarak menkul kıymet  

piyasalarına olan güveni artt ırmaktadır. AB finansal entegrasyonunda Bankacılık ve Yatırım Hizmet leri 

Serbestisi Direktifleri kapsamında sınır ötesi menkul kıymet yatırımların ın artırılması amaçlanmıĢ ve bunun için 

gerekli b ir takas ve saklama sisteminin kuru lması kararı alınmıĢtır. (Kondak ve Yayla, 2002, 43) 

Piyasalar arasında takas sistemleri farklılıkları bulunmaktadır. Ġki farklı uygulamanın (takas günleri sistemi 

– sürekli takas sistemi) yarattığı sorunlar yukarıda bahsedilen sistem sayesinde çözümlenmeye çalıĢılmaktadır. 

Amaç, uluslararası p iyasalarda takas sürelerinde standart oluĢturarak üye ülkeler arasındaki farklı uygulamaları 

ortadan kaldırmaktır. ĠĢlem tarih i ile takas tarihi arasındaki sürenin kısaltılması da bir baĢka amaçtır. Takas ve 

saklama sistemlerindeki standartlaĢma entegrasyon açısından büyük önem taĢmaktadır. Takas iĢlemlerine iliĢkin  

sürenin uzunluğu üye ülkeler arasında finansal yapıya ait üstlenilen risk ve katlanılan maliyetler açısından 

oldukça önemli bulunmaktadır. (Tezcanlı ve Erdoğan, 1996:113)  

Avrupa Komisyonu‟nun geniĢleme kararı alıp sekiz Orta ve Doğu Avrupa ülkesinin de Birlik bünyesine 

katılacağını açıklamasının ardından (2001) entegrasyonun yükseliĢe geçtiği ifade edilmektedir. 2001 sonrasında 

piyasalarda görülen hisse senedi fiyat art ıĢlarının da bu o luĢumdan meydana gelen artıĢa bağlanmaktadır. Burada 

özellikle Birlik üyesi olacakları açıklanan Orta ve Doğu Avrupa ülke piyasalarındaki yükseliĢ eğilimi dikkati 

çekmektedir. Bu ülkelerin AB üyesi olması kesinleĢtiği zamandan it ibaren yabancı yatırımcıların  oldukça 

ilg ilerini çekmiĢ görünmektedir. Temmuz 2004 itibari ile bakıldığ ında sekiz Orta ve Doğu Avrupa ülkesinin  

hisse senedi fiyatlarındaki artıĢ dolar bazıda %90‟lara ulaĢ maktadır. (Dvořák, Podpiera, 2006: 130 – 132) 

Avrupa hisse senedi piyasalarındaki entegrasyonun geliĢme gösterdiği kabul edilmekle beraber, Orta ve 

Doğu Avrupa ülkelerinin, kısıt lı finansman kaynakları olması nedeni ile , sermaye piyasalarında ilerleme 

kaydettikleri ancak henüz diğer Avrupa ülkeleri kadar geliĢemedikleri kabul edilmelid ir.  Bu ülkeler arasında en 

büyük hisse senedi piyasası olan VarĢova Menkul Kıymetler Borsası‟nın tüm bölgedeki kapitalizasyon oranı 

yaklaĢık %46 civarında bulunmaktadır. Dahası turnoverlara bakıld ığında, bahsedilen bölge menkul kıymet  

borsalarının y ıllık rakamlarının toplamının  Alman Borsası‟nın yaklaĢık on günlük ortalamasına eĢit olduğu 

görülmektedir. Ancak entegrasyon yönündeki çabaların devam ettiğini gösteren olumlu iĢaretler bulunmaktadır. 

Örneğin, Orta ve Doğu Avrupa ülkelerin in hisse senedi piyasalarının bir iĢbirliğ i içerisinde bulundukları ve Orta 

Avrupa Hisse Senedi Grubu (Central European Stock Exchange Group – CESI) oluĢturdukları görülmektedir. Bu  

grubun temel amacı, bölgede listelenen büyük firmaların içerisinde yer aldığı bir endeks oluĢturmak ve 

yayınlamakt ır. Bu endeks 1996 ġubat‟ın yayınlanmaya baĢlamıĢtır ve BudapeĢte, Bratislava, VarĢova, Prag ve 

Ljubljana Menkul Kıymet Borsaları‟nda yer alan blue ch ip firmalarını kapsamaktadır. Bu gib i uygulamaların  

bölgedeki entegrasyonun geleceğine ait olumlu iĢaretler olarak algılanması mümkündür. (Stirbu, 2004: 21, 23)  

Spesifik o larak Çek Cumhuriyeti‟nin gerek Almanya gerek Ġngiltere piyasaları ile entegrasyon sürecinde 

geliĢ meler olduğu söylenebilmektedir. Almanya ve Ġngiltere‟nin, Avrupa Birliği‟n in ekonomik, finansal ve yasal 

çerçevede yaĢanmakta olan iĢbirliği sürecinde iki önemli ü lke olmaları ve Orta Avrupa ülkelerinin bu piyasalar 

ile geliĢen bir entegrasyon yapısı içerisinde olmaları ve adı geçen Orta Avrupa ülkelerin in euro alanında 

bulunmaları gelecekte menkul kıymet piyasalarının entegrasyonunda daha büyük geliĢmelerin yaĢanacağının 

kanıtı olarak gösterilmektedir. (Gilmore vd, 2005: 6)  

Buraya kadar yapılan açıklamalarda menkul kıymet piyasalarında gerçekleĢen entegrasyon ile ilgili o lumlu  

ve olumsuz yöndeki sonuçları içeren çalıĢ malar olduğu görülmektedir. Bu alanda yapılan çalıĢmalardan elde 

edilen sonuçlar farklılık gösterse de ortak sonuca ulaĢan çalıĢmalar o lduğu dikkate alınmalıdır.  

Inzinger ve Haiss (2006), Avrupa Birliğ i menkul kıymet p iyasalarındaki entegrasyon derecesini belirlemek 

amacı ile gerçekleĢtirilen 54 adet çalıĢmayı incelemektedirler. ÇalıĢ maların sonuçları Tablo 2.‟de 

gösterilmektedir. Parantez içerisindeki değerler çalıĢ ma adetleridir.  

 
Tablo 2. Avrupa‟daki Menkul Kıymet Piyasalarının Entegrasyonunu Ġnceleyen ÇalıĢmaların ÇeĢitli Göstergelere Göre 

Sınıflanması 

1. Risk ve Haber Odaklı 
Göstergeler 

2. Ülke/Sektör 
Etkileri 

3. Nicel O daklı 
Göstergeler 

a. Avrupa hisse senedi 

piyasalarında (Orta ve 
Doğu Avrupa) entegrasyon 
yoktur. (5) 

a. Ülke etkisi, 

sektör 
etkisinden daha 
baskındır. (2) 

a.Portföylerdeki 

yurt içine 
odaklanma 
etkisi 
azalmaktadır. 

(2) 

b. Avrupa hisse senedi 
piyasalarında (Orta ve 
Doğu Avrupa) entegrasyon 
yükselen eğilimde vardır. 

(24) 

b. Sektör etkisi, 
ülke etkisinden 
daha baskındır. 
(4)  

b. Listelenen 
yabancı firma 
sayısı azalma 
göstermektedir. 

c. APB ve euroya bağlı 
olarak Avrupa hisse senedi 
piyasalarında yükselen 

c. Ülke etkisi 
ile sektör etkisi 
benzer sonuçlar 
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eğilimde entegrasyon 
vardır. (13) 

vermektedir. (2) 

d. Avrupa hisse senedi 
piyasası (Orta ve Doğu 
Avrupa) ve uluslararası 

hisse senedi piyasaları 
arasında yükselen bir 
entegrasyon vardır. (9) 

  

e. Avrupa hisse senedi 
piyasası (Orta ve Doğu 

Avrupa) ve uluslararası 
hisse senedi piyasaları 
arasında azalan eğimli 
entegrasyon vardır. (1) 

  

Kaynak: Dagmar INZINGER, Peter HAISS, Integration of European Stock Markets: A Review and Extension of 

Quantity-Based Measures, EI Working Paper, No. 74, November 2006, s. 16. 

 

Görüldüğü üzere, 24 adet çalıĢmada entegrasyonun artıĢ gösterdiği yönünde bulgulara rastlanırken, 13 adedi 

euroya geçilmesi ile beraber entegrasyonun yükseliĢ gösterdiği konusunda hemfikir bulunmaktadır. Ayrıca, 

Birliğe yeni giren Orta ve Doğu Avrupa ülkelerinin, gerek kendi aralarında gerekse sınır ötesi piyasalarda 

entegrasyon konusunda baĢarı gösterdiklerini kan ıtlayan çalıĢmalar (on çalıĢmadan sadece üçü bu sonucu 

desteklememektedir) bulunmaktadır. Ülke/sektör değerlendirmelerinde, çalıĢmaların yarısında sektörel 

unsurların önemin in, coğrafi unsurların ötesine geçtiği vurgulanırken, diğer yarısında tersi sonuçlara ulaĢıldığı 

görülmektedir. Ġki çalıĢ mada ise bu etkinin aynı düzeyde kaldığı belirt ilmektedir. Dolayısıyla net bir sonuca 

henüz ulaĢılamadığı görü lmektedir. Nicel odaklı belirleyicilere göre yapılan çalıĢ maların  oldukça kısıtlı olduğu 

görülmektedir. Ancak yine de iki çalıĢ mada yurt içine odaklanma etkisinin azaldığ ı belirtilmektedir. Bu bulgu, 

entegrasyonun olumlu iĢareti olarak yorumlanabilmektedir. Aynı geliĢmenin APB üyesi olmayan Avrup a 

ülkelerinde de görüldüğü belirt ilmekte ancak bu ülkelerdeki entegrasyon hızın ın karĢılaĢtırılan ülkelerden daha 

yavaĢ olduğu ifade edilmektedir. Analizlerden elde edilen bir baĢka önemli sonuç, Avrupa hisse senedi 

borsalarının halen  yerel odaklı o larak yorumlanmasıdır. Ancak Euronext ve Ġskandinav bölgesinde yapılanan 

Norex (Nordic Exchange) iĢbirliklerinin bu yapılanmayı kırdıkları da bir olumlu geliĢme o larak geçmektedir. 

(Inzinger ve Haiss, 2006: 32)  

AB yatırımcı davranıĢlarında sermaye piyasası araçlarına olan ilg inin artması ve finansal entegrasyon 

alanında kaydedilen ilerlemelerin en önemli kazanımı olarak yeni ekonomi firmaları ile küçük ve orta ölçekli 

firmaların önceye kıyasla daha zengin sermaye piyasası araçlarından yararlanmaları olacaktır. Bö ylelikle adeta 

bir yaratıcı yıkım süreci harekete geçirilerek yeni teknolojilerin üretiminin daha geliĢmiĢ sermaye piyasaları 

üzerinden finanse edilme fırsatı yakalanacaktır. (Ġçke, 2005: 43)  

Sonuç olarak, entegrasyon ölçütleri incelendiğinde, menkul kıymet p iyasalarının entegrasyon derecesinde 

bir artıĢ ile karĢılaĢıldığı görülmektedir. Yapılan çalıĢ malardan elde edilen sonuçlar farklı entegrasyon 

kriterlerinin farklı etkileri ve etki dereceleri olduğu yönündedir. Ġlk olarak 2000 yılın ın sonundan itibaren,  son 

otuz yıld ır etkisini gösteren coğrafi çeĢitlendirmeden sektörel çeĢitlendirmeye geçildiği açıkça görülmektedir. 

Diğer taraftan, euro alanındaki menkul kıymet getirilerinin genel haber unsurlarından giderek daha fazla 

etkilendiği ortaya konmaktadır. 1980‟lerin ilk yarısında getirilerin açıklanmasında, Avrupa ve ABD‟de de 

yaĢanan Ģokların %20 oranında etkili olduğu ifade edilirken euroya geçilmesinin ardından bu oranın %40‟ın  

üzerine çıkt ığı görülmektedir. Son olarak, yurt içine odaklanma etkisinin yıldan yıla azalan bir seyirde olduğu 

belirt ilmektedir. (Baele vd., 2004:79)  

 

SONUÇ 

Avrupa‟nın küreselleĢen ve hızla değiĢen Dünya‟ya uyum sağlayabilmek amacı ile kurduğu ve büyük umut 

beslediği yapının temel taĢı olarak Ekonomik ve Parasal Birlik görülmektedi r. Bu programın baĢarısı, 

Avrupa‟nın Dünya ekonomisindeki ve daha birçok alandaki yerini güçlendirmesin i sağlayacaktır. Zira  kıta 

Avrupa‟sı geçtiğimiz yüzyılda yerin i ABD baĢta olmak üzere birçok p iyasaya bırakmıĢ olarak karĢımıza 

çıkmakta idi.  

KüreselleĢ menin finansal boyutu değerlendirildiğ inde, fon arz ve talebinde sermaye piyasası araçlarının  

tercih edildiği belirtilmektedir. Böylece iki önemli finansal sistemden biri o lan sermaye p iyasası odaklı sisteme 

doğru yönelen bir Dünya düzeni dikkati çekmektedir. Avrupa kıtasına bakıldığında yoğun olarak görülen 

yapılanmanın, Almanya‟nın baĢı çektiği bankacılık odaklı yapılanma olduğu görülmektedir. Ancak günümüz 

finans dünyasında uygulanan bu sistem, önemi giderek yitirmektedir. Belki de AB‟nin, bu yapılanmasının  

kazandırdığ ı nimet leri de beraberinde getireceği bir sermaye piyasası odaklı sisteme doğru yol alması, hedefi 

olan gücü ona sağlayabilecektir.  

Birlik bünyesinde APB‟nin ardından entegrasyon ile ilgili önemli geliĢmeler ile  karĢılaĢıldığ ı görülmektedir . 

Özellikle euro alan ındaki ülkeler arasında menkul kıymet piyasaların ın entegrasyonu konusunda baĢarılı 
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uygulamalar göze çarpmaktadır. Euro alanı içerisinde döviz kuru riskinin bulunmaması menkul kıymet  

piyasalarının entegrasyonuna hız kazandıran bir baĢlangıç olarak görülebilmektedir. Bunun dıĢında çeĢitli üye 

ülkeler arasında menkul kıymet borsaları arasındaki iĢbirlikleri, entegrasyonun gerçekleĢ mesine büyük katkı 

sağlamaktadır. Bu iĢbirlikleri sayesinde gerek iĢlem gerek bilgi maliyetlerinde azalma sağ lanabilmektedir. 

AB‟deki menkul kıymet p iyasaları arasında oluĢturulması hedeflenen entegrasyonun önünde çözümlenmesi 

gereken sorunlar halen bulunmaktadır. Bu konuda karĢılaĢılan büyük engellerden biri, sermaye piyasası odaklı 

sistemin en önemli temsilcilerinden Ġngiltere‟n in euro alanı içerisinde bulunmamasıdır. Ġngiltere‟nin desteğini 

arkasına alamayan piyasaların entegrasyon çabaları yetersiz kalmaktadır. Ancak, AB yatırımcısının yatırım 

tercihlerinde sermaye piyasası araçlarına yatırımın kademe kademe yükseliyor olması bu alanda ümitli 

olunmasını teĢvik etmektedir.  

Menkul kıymet piyasaları için olumlu geliĢmelerin varlığından söz edilebilmelidir. Uzun zaman alacağı 

düĢünülen bir sorunun çözümü konusunda ilerlemenin hızı ĢaĢırtıcı görü lmektedir. Bu sorun,  yurt içine 

odaklama ile ilgilidir. Entegrasyonun önündeki önemli sorunlardan biri olan bu faktör konusunda Birlik 

bünyesinde kayda değer geliĢmelerin olduğu belirt ilmelid ir. Piyasaların coğrafi odaklı olmaktan çıkıp sektör 

odaklı davranıĢ kalıb ı içerisine girdikleri kabul edilebilmektedir ki bu sonuç entegrasyon kriterlerinin baĢta gelen 

unsurlarından birid ir. 

Tüm bu unsurlar değerlendirild iği zaman Avrupa Birliği‟nin büyük bir entegrasyon sürecinin içerisinde 

olduğu bu yönde çabaların varolduğu söylenebilmektedir. Ayrıca, Birliğ in bu hedefe ulaĢma potansiyelinin de 

olduğu görülmektedir. Yapılması gereken üye ülkelerin bu amaca ulaĢ madaki samimiyetlerinin ve çabalarının  

birleĢtirilip menkul kıymet entegrasyonuna yönelik çalıĢ malar için kullanılmasın ın hızın ın arttırılmasıdır. 
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KAHRAMANMARAġ S ÜTÇÜ ĠMAM ÜNĠVERS ĠTES Ġ 

SOSYAL BĠLĠMLER DERGĠS Ġ YAZIM KURALLARI 

1.   KahramanmaraĢ Sütçü Ġmam Üniversitesi Sosyal Bilimler Dergisi , sosyal bilimlerin farklı 

disiplin lerinin ilgi alan larına giren, çok yönlü olarak tart ıĢma, araĢtırma ya da uygulamalar sonucunda üretilen 

bilimsel çalıĢmaları ve çözümleri içeren “hakemli” bir dergid ir. Dergi Yılda iki kez yayımlanır.  

2.    Derg iye gönderilecek makaleler baĢka bir yerde yayımlanmamıĢ ya da yayımlanmak üzere gönderilmemiĢ 

olmalıdır. Makalelerin 2500 kelimeden az, 5000 kelimeden fazla o lmaması (derginin sayfa düzenine göre 

yaklaĢık 6–10 Sayfa aralığ ında olması), incelemeye alınmasın ın ön koĢuludur.  

3.   Türkçe ve Ġngilizce özet ler çalıĢmanın  baĢında yer alacak ve madde 4‟te belirtilen marjlar doğrultusunda tek 

sütun ve 10 punto olarak yazılacakt ır. Türkçe ve Ġngilizce baĢlıklar sayfa ortasında yer almalı, ilk harfler 

büyük olacak Ģekilde küçük harflerle ve koyu yazılmalıdır. Yazarların isimleri küçük, soyadları büyük 

harflerle ve koyu yazılmalı, unvan ve kurumları, ilk harfleri büyük olacak Ģekilde küçük harflerle ve açık 

olarak isimlerin altına yazılmalıdır. Bütün ana bölüm baĢlıkları büyük; alt bölüm baĢlıkları ilk harfler büyük 

olacak Ģekilde koyu; ikincil alt baĢlıklar ilk harfler büyük olacak Ģekilde koyu-italik olarak yazılmalıdır. 

Bölüm ve alt bölüm baĢlıklarına numara konulmamalıdır.  

4.    Eser, Times New Roman karakterinde, makale baĢlığ ı Ġlk harfler büyük 12 punto ve koyu; metin ve alt  

baĢlıklar 10 punto ve 1 satır aralığı ile yazılmalıd ır. BaĢlıklar ve paragraf baĢı metinden 0,5 cm içeriden 

baĢlamalıdır. Yazılım marjları A4 boyutundaki kağ ıda, üstten 3,5 cm, soldan 2,5 cm d iğer kenarlardan 2 cm, 

üst bilgi için 2,5 cm ve alt bilg i için 0,0 cm boĢluk bırakılacak Ģekilde çift sütunlu (sütun geniĢliği 8,0 cm ve 

sütun arası boĢluk 0,5 cm ) olmalıd ır.  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

5.   Metin  içindeki göndermeler, ayraç içinde (yazarın/yazarların  soyadı, kaynağın basım yılı: ilgili sayfa 

numarası sırasın ı izleyerek) verilmeli ve yararlanılan kaynakları eksiksiz ve tam künyesiyle içeren Kaynakça 

listesi, met in sonunda gösterilmelidir.  

6.  Niteliğine göre, kaynağın metin içindeki yollamalarda ve kaynakçadaki yazılıĢ biçimleri aĢağıda 

örneklenmiĢtir: 

         a)  Tek yazarlı kitaplar ve makaleler: 

       Met in içinde: (Öktem, 1999: 71) 

       Kaynakçada: Öktem, Niyazi (1999), Devlet ve Hukuk Felsefesi Akımları, Der Yayınları, Ġstanbul. 

       Met in içinde: (Van de Walle, 1999: 25) 

       Kaynakçada: Van de Walle, Nicolas (1999), “Economic Reform in a Democrat izing Africa”, Comparative 

Politics , Vol. 32, No: 1, October, ss. 21-41. 

         b)  Ġki yazarlı kitaplar ve makaleler: 

              Metin içinde: (Weiss ve Hobson, 1995: 12) 

       Kaynakçada: Weiss, Linda ve Hobson, John M. (1995), Devletler ve Ekonomik Kalkınma, (Çev.     

Kıvanç Dündar), Dost Kitabevi, Ankara.  

       Hall, Stuart ve Held, David (1995), " YurttaĢlar ve YurttaĢlık", Yeni Zamanlar 1990'larda Politikanın 
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DeğiĢen Cephesi, (Der. Hall, Stuart – Jacques, Martin), Ayrıntı Yayınları, Ġstanbul, ss.47-68. 

         c)  Ġkiden çok yazarlı kitaplar ve makaleler  

              Metin içinde: (Miller vd., 1994: 131) 

       Kaynakçada: Miller, David - Coleman, Janet – Connolly, W illiam – Ryon, Alan (1994), Black well'in 

Siyasal DüĢünce Ansiklopedisi, (Çev. Bülent Peker-Nevzat Kıraç), Ümit Yayın ları, Ankara.  

       Makaleler için de aynı sistemat ik izlenecekt ir.  

         d) Derleme yayınlar: 

      Metin içinde: (Çitci, 1998: xii) 

      Kaynakçada: Çitci, Oya (Der.) (1998), 20. Yüzyılın Sonunda Kadınlar ve Gelecek , TODAĠE, Ankara.  

  e) Yazarsız/ko lekt if yayınlar: 

      Metin içinde: (TODAĠE, 1991: 101) 

      Kaynakçada: TODAĠE (1991), Kamu Yönetimi AraĢtırması–Genel Rapor, TODAĠE, Ankara. 

  f)  Ġkincil kaynaktan yapılan alınt ılar: 

      Metin içinde: (Erer, 1963: 219) 

      Kaynakçada: Erer, Tekin (1963), On Yılın Mücadelesi, Ticaret Postası Matbaası, Ġstanbul‟dan aktaran  

      Cem Eroğul, Demokrat Parti (Tarihi ve Ġdeolojisi), AÜ SBF Yayın No: 294, Ankara 1970, s. 102.  

  g) Elektronik ortamdan yapılan yollamalar: 

    i) A lıntı b ir yazarın eserinden yapılmıĢ ise, metin içindeki yollamalar yazılı kaynaklardaki yöntemle 

yapılmalı; kaynakçada ise, yazar/yazarların soyadı, adı, yayın ya da gözden geçirilme tarihi, belgenin tam adı, 

açılı parantez içinde eksiksiz http ya da ftp adresi ile belgeye ulaĢma tarihi, aĢağıdaki örneğine uygun olarak 

verilmelid ir. 

       Met in içinde: (Hiro, 1998) 

       Kaynakçada: Hiro, Ph ilip (1988) “Polit ics Lebanon: Lebanase Voting Again”, IPS World News, 

http:www.oneworld.o rg/ips2 (10.02.2000).  

      ii) Alıntı doğrudan bir siteden yapılmıĢ ise, metin içinde sitenin genel adresi, kaynakçada alt adresleri de 

kapsayan genel bağlantı adresi, bağlantı tarihi ile b irlikte verilmelid ir.  

        Metin içinde: (todaie.gov.tr,1999) 

        Kaynakçada: http:www.todaie.gov.tr/inshak/konferans.html (10.11.1999).  

  h)  Göndermeler d ıĢındaki açıklamalar dipnot olarak ilg ili sayfa altında belirt ilmelidir.  

7.    Bilgisayar ortamında yazılmıĢ makalelerin üç nüsha bilgisayar çıktısı, Microsoft Office 2000 Ģartlarında 

kopyalanmıĢ ve dosya adı belirt ilmiĢ bir disket ile b irlikte gönderilmelid ir. Makalenin yaklaĢık 100‟er 

sözcükten oluĢan Türkçe ve Ġngilizce özeti, yine Ġngilizce ve Türkçe olarak, dahil edileceği disip lin ya da alan 

ile  iĢled iği konuyu doğrudan gösterecek en çok beĢ anahtar sözcük metne eklenmelidir.  

8.    Eserde yer alacak her türlü Ģekil, g rafik, harita ve fotoğraflar bilgisayar ortamında hazırlanmalıdır.    

9.  Yazarlar, kısa mesleki özgeçmiĢlerin i, iletiĢim adreslerini ve telefon/faks numaraları ile varsa e-posta 

adreslerini bildirmelid irler. ÖzgeçmiĢ bilg ileri, yazarın kurum adresini, akademik ve/veya yönetsel unvanını, 

çalıĢ ma alanlarını içermeli ve yaklaĢık 30-40 kelimeden oluĢmalıdır.  

10. Yayımlanan eserlerin sorumluluğu yazar(lar)a aittir.  Yayımlanan veya yayımlanmayan eserler iade edilmez.  

11. Dergiye gönderilen makaleler Yayın Kurulunca ön incelemeden geçirilmekte ve uygun 

bulunanlar hakemlere gönderilmektedir. Hakemlerden gelen raporlar doğrultusunda, 

makalenin basılmasına, yazardan rapor çerçevesinde düzeltme istenmesine ya da geri 

çevrilmesine karar verilmekte ve bu karar yazara bildirilmektedir. Basımı uygun bulunan 

makalelerin, derginin hangi sayısında yayımlanacağına Yayın Kurulu karar vermektedir. 

Yazar, bu karar konusunda da bilgilendirilmektedir.  
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12. Yazarlar Garanti Bankası K.MaraĢ ġubesi 118 6299841 nolu KSÜ Vakfı hesabına Sosyal Bilimler Dergisi 

açıklamasıyla KSÜ Personeli için  15 YTL; Üniversite d ıĢı baĢvuranlar için  30 YTL yatırarak banka 

dekontunu eserlerine eklemiĢ olarak baĢvuru yapmalıdırlar.  

ÖNEMLĠ NOT: Yukarıdaki yazım kurallarına uymayan öneriler değerlendirmeye alınmayacaktır. 

 
KSÜ SBD Yayın Komisyonu BaĢkanlığı  
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ksusbd@ksu.edu.tr 
 

 


