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Postmodern Uluslararasi Ticaret Teorilerine Al Gosterimi

E|e§ﬁre| Bir qu|§ Can, Z. (2022). Postmodemn
Uluslararasi Ticaret Teorilerine
A Critical Study at Postmodern International Trade Fiostiel B Baks. askent
. niversitesi Ticari Bilimler
Theories Fakultesi Dergisi, (6)2, 57 — 80.
Ziya CAN!
Ozet

Amag: GUnUmuUzde dis ficaretin geleneksel teorilerle aciklanma cabasi hala
surmektedir. Ancak gelisen teknoloji ve degisen Uretim bicimi farkll yaklasimlarn én
plana cikarimasi gerekliligini ortaya koymaktadir. Bu calismada, uluslararasi ticaret
alanindaki yeni yaklasimlar én plana cikarilirken, kiresel guc dengeleri Uzerinden
onlar da asacak bir tahlil yapmak hedeflenmektedir.

Yontem: Cagdas uluslararasi ticaret yaklasimlar karsilastirmall bir sekilde analiz
edilerek bu yaklasimlardaki problemli yonler ortaya konmaya calisilacaktir.

Bulgular: Yakin zamanda gelistirilen yaklasimlar, geleneksel teorilere alternatif olmak
yerine onlarin eksikliklerini gidermek yolunu secmislerdir. Oysa degisen Uretim bicimi,
bu konuda cok daha radikal yaklasimlara olanak saglamaktadir.

Sonucg ve Katkilar: Calisma kapsaminda ampirik gézlemlere yer verilmemis olsa da
teorik bakimdan eksikliklerin ortaya konmasi daha sonra yapilacak calismalar icin
elverisli bir zemin olusturulmustur. Bu zemin Uzerinde yeni Uretim bicimindeki
tekellesme egilimleri, kUresel meta zinciri Uzerinden degerin yeniden tanimlanmasi ve
girdi ¢cikti analiziyle ticaretten kazanclarin pesine dustlmesi gibi pek cok calisma insa
etmek mUmkUndur.

Anahtar Kelimeler: endUstri ici ticaret, Orun ici ticaret, cok uluslu sirketler, ulus UstU
sirketler

Jel Kodu: B27, B50, F62, P12
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Abstract

Purpose: Today, the effort to explain foreign frade with traditional theories still
continues. However, developing technology and changing production style reveal
the necessity of putting forward new approaches. In this study, while new approaches
in the field of international frade are brought to the fore, itis aimed to make an analysis
that will surpass them through the global power balances.

Methodology: Contemporary infernational trade approaches will be analyzed
comparatively and the problematic aspects of these approaches will be examined.

Findings: Recently developed approaches have chosen to eliminate the shortcomings
of traditional theories rather than being an alternative. However, the changing mode
of production allows for much more radical approaches in this regard.

Implications: Although empirical observations are not included within the scope of the
study, a suitable ground has been created for further studies to reveal the theoretical
deficiencies. It is possible to build many studies on this ground, such as monopolization
frends in the new mode of production, redefinition of value through the global
commodity chain, and pursuit of gains from trade with input and output analysis.

Keywords: intra-industry trade, intra-product trade, multinational corporations,
transnational corporations

Jel Codes: B27, B50, F62, P12

1. Girig

Modern uluslararasi ficaret teorileri, -6zellikle de gUc¢lU Ulkeler tarafindan
dayatilan bi¢cimleri- cogunlukla hangi Ulkenin hangi mallarnn ficaretini yaparak avantaqj
saglayacagini anlamaya yoneliktir. Yani endustriler arasi ficaret (EAT) yapiimasi
sonucunda hangi Ulkenin kazanc elde edecedini hesaplama Uzerinedir. Bu tor
yaklasimlar, farkl donanimlardaki Glkeler arasindaki ficareti aciklamak icin kullanisl
olabilmektedir. Ancak faktér yogunlugu kuramina? goére ticaretin benzer olmayan
ekonomiler arasinda gelismesi beklenmektedir. Oysa veriler ticaretin birbirine benzer
Ulkeler arasinda daha yaygin yapillmakta oldugunu ortaya koymustur. Birbirine yakin
gelismislik dUzeyinde olan Ulkeler, bazi mal veya hizmetlerde uzmanlasmadan, benzer
mallarnn yogun sekilde hem ihracatini hem de ithalatini yapmaktadirlar. Bu durum
uluslararasi ticaret teorilerinin sorgulanmasina neden olmustur.

Aslinda bu sorgulama yaklasik 50 yil &nce gerceklesen ‘paradigma degisiminin’
dogal bir sonucu olmustur. Hardt ve Negri (2003: 293-295), kapitalizmmdeki ik paradigma
degisimi olarak goérdukleri modernlesme surecini, tanm ve hammadde Uretiminden
endUstri  UrGnlerinin - Uretimine  gecisle yani  endUstrilesmeyle  tanimlamistir.
Postmodernlesme sUreci dedikleri bahsi gecen yakin tarihli paradigma degisiminde ise

2 Karsilastirmali GstGnlUkler cizgisini sGrdUren neoklasik dis ticaret teorileri bu genis baslik altinda
degerlendirilebilir. Faktdér yodunlugu (donatimi) yaklasimina goére Ulkeler, yalnizca Uretim
faktorleri bakimindan kendilerine maliyet avantaji yaratacak sekilde donatfiimis olduklar
mallarin ficaretini yaparak dis ticaretten kazang saglayabilmektedir.
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endustri UrGnlerinin Gretiminden ‘hizmet sunma’ ve ‘bilgi manipUlasyonu’ cagina gecisi
yani enformatiklesmeyi 6ne ¢cikarmaktadirlar.

“Modernlikten postmodernlige gecerken bir ilksel birikim sUrecleri aslinda
sUrUyor. ...postmodern dénemde, biriktirilen servet giderek maddi olmayan servet, yani
toplumsaliliskiler, iletisim sistemleri, enformasyon ve duygulanimsal aglar haline geliyor.
...enformasyon ekonomisinin gerceklesebilmesi icin, kapitalist iliski ortaya ¢cikmadan
6nce belli bir enformasyon birikimi zorunludur. Enformasyon énceki icerisi ve disarisi
kavramlarini sekteye ugratarak ve daha onceleri ilksel birikimi tanimlayan zamansal
ilerleyisin hizini azaltarak, kurdugu aglar yoluyla hem serveti hem de Uretimin komutasini
ele gecirir. ...bdylelikle butin toplum bir bicimde enformasyon temelli Uretimin
aglanyla butUnlesirken, gelismenin zamansal asamalart da dolaymsiz hale gelir.
...Toplumsal uzam ve zamansalligin azalsina paralel olarak artan bu toplumsallasma,
sermayenin hic kuskuya yer birakmayacak sekilde artan Uretkenlikten yarar sagladigi
bir sGrectir, ama bu ayni zamanda sermaye ¢caginin étesini, yeni bir toplumsal Uretim
tarzini da gdésterir bir surectir.” (Hardt ve Negri, 2003: 272-273)

Yeni sistem altinda hUkmetme bicimlerinde meydana gelen dénUsum, dis
ticaret alaninda da bUyUk degisimler yasanmasina neden olmustur. Sémurgecilik
hakkinda; “ilk(s)el sermaye birikiminin zorunlu UssUydU.” diyen Dowd (2020: 237),
emperyalizmle birlikte ikisinin de zahmetli, yavas surecler oldugunu séylemistir. Ona
gore her ikisi de &zellikle “uzak mesafeler s6z konusu oldugunda™ pek cok sinilamayla
karslasmak zorundadir. Ama gelisen teknoloji sayesinde bu sinilamalar ortadan
kalkmistir; ulasim ve iletisim alaninda yakalanan muazzam hizin yaninda ginimuzde
Uretim teknolojilerinin transferi de oldukca hizianmistir. Bu da yurtici ve yurtdisi Uretim
arasindaki farkin neredeyse ortadan kalkmasina neden olmustur. Fordizm Uzerine
sekillenen ‘eski’ Uretim enduUstrisi, 1973 Pefrol Krizi'yle birlikte sikintiya girdiginde devasa
yapidaki bu Uretim bicimleri parcalanmis ve ucuz isgicunun yaygin oldugu gelismekte
olan Ulkelerdeki (GOU) taseronlara verilmistir. Buna da post-Fordizm denmistir (Kéymen,
2007: 186).

Petrol sokuyla gérinUr hale gelen 1970'lerdeki daralmayi kdr oranlarindaki
disme egilimi ile aciklamak mUmkUn ve son derece sk yapilan bir seydir. Ancak
daralmanin bu denli buyUk olmasi etkilerinin de bUyUk olmasi sonucunu dogurmustur.
Ekonomilerin potansiyel Uretim kapasitelerinin altinda kalmasi ve karlardaki dUsds,
“finans cevrelerinin elinde bir sermaye fazlasi bulundugu anlamina geliyordu.”
1970’lerden 1980’'lere gecerken, bUyUk &lcude hem Ulkeler hem de uluslararasi
dUzeyde artan finans hakimiyetiyle sekillenen yeni bir kUresel ekonomi ortaya cikiyordu.
Dowd'a (2020: 210-217) gére bu durum gelismis Ulkelerde strateji degisimlerine neden
olmustur, “GOU’lere verdikleri hibe seklinde devlet yardimlarni ve dUstk faizli kredileri
kesmeleriicin toplu bir harekete yol acti. 1970'lerdeki kriz, pekala sol agirlikli politikalarn
glclenmesine yol acabilecekken, tam tersi oldu. Britanya'da Margaret Thatcher ile
baslayan muhafazakar politikalar hizla gic kazandi ve daha da guclU bir sekilde,
Birlesik Devletler'de Ronald Reagan tarafindan arka cikildi. Sag siyasete muhafazakar
mantigi veren de Milton Friedman ile onun akademik ve siyasi takipcilerinin
doktrinleriydi.”

Bahsi gecen dénemdeki paradigma degdisimini takip eden yillarda adeta her
seyi aciklayan bir ‘fenomen’ haline gelmis olan kiresellesme olgusuyla ele almak da
yine oldukca sik rastlanan bir yaklasimdir. Hem bir nesnel egilim hem de bir ideoloji
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olarak karsimiza cikan kdresellesme, “ticaret, finans piyasalar ve Uretim sistemlerindeki
Ulke sinirlarinin 6tesinde gerceklesen derinlesmeyi ve guclenmeyi anlatir. Bu tanimi
ilerletirsek kuUresellesmenin, bUyUk capl kurumsal degisimlerin sonucunda, ticaret,
finans ve Uretim cevrimlerinin bUtUnleserek guclenmesi sureci oldugunu sdyleyebiliriz
(Cypher, 1999: 1). Simdi asagidaki basliklarda bu strecin uluslararasi ficaret teorileri
Uzerindeki etkilerini ve bu etkiler sonucunda dogan ticaret teorilerini ele alacagiz.

2. Endustri igi Ticaret ve Cok Uluslu Sirketler

Kabaca bir Ulkenin ayni siniflandirmadaki® mallarnn iki yénlU ticaretini, yani hem
ihracatinl hem de ithalatini yapiyor olmasi anlamina gelen EndUstri ici Ticaret (EIT)
kavrami, Ekonomik Kalkinma ve isbirligi Orgutld (OECD) internet sitesindeki sdzlUkte?, iki
farkl ficaret tOrOyle tarif edilmistir. Bunlardan birincisi, benzer sinif ve fiyata sahip
farkhlastinimis UrUnler arasinda yapilan yatay ticaret, digeri ise aralarinda kalite ve fiyat
farki da bulunan dikey ficaret olarak tanimlanan bicimlerdir. Bu tanimin, homojen
mallar arasinda ortaya cikabilecek olan EiT'i ihmal ettigi gérUimektedir. Yatay
farkllastirma ile Uretilen UrUnlerle yapilan fticaret, benzer Ulkeler arasinda yapilan
ticareti acikliyor olsa da dikey farklilastirma ile gelismislik dUzeyi farkli Glkeler arasindaki
ticaret de aciklanabilir hale gelmistir (Simsek, 2005: 44). Uluslararasi ticaret
calsmalarinda 1970'lerin sonlarinda ortaya cikan bu ‘yeni’ yaklasimlarla, olcek
ekonomileri ve 0r0n farkllastirmasi gibi bircok kavramin katkisiyla ‘eski’ teorinin
kusurlannin ortadan kaldinlacagr dustimektedir. Ustelik Urin farkllastrmasi sayesinde
tUketici talebinin ‘uzmanlasmis arz’ ile karsilasabiliyor olmasi da bu yaklasimin baska bir
gUclU yanini olusturmaktadir (OECD, 2005: 187).

Uzmanlasmanin 6n plana cikariimasi haliyle Ricardocu ticaret modellerini akla
getirmektedir. Ancak ticareti teknik farkliliklara dayanarak aciklayabilmek icin EIT'in iki
ozelliginin vurgulanmasi gerekmektedir. Birincisi, benzer faktér yogunluguna sahip
mallardaki EIT’in varididir. Bu t0r mallann Uretiminde cok yUksek ikame olanaklarnnin
olacadi aciktr. ikincisiyse EIT ile Uretilen ve ticareti yapilan cok sayida malin var
oldugunun vurgulanmasidir. Mallann sayisi faktérlerin sayisindan bUyUk oldugunda,
baz sektérler marjinal firsat maliyetini artrmadan genisletilebilir veya daraltilabilir. EIT
bu O&zelliklerin her ikisiyle birlikte ele alndiginda Ricardocu analizlerle uyum
gosterebilecektir (Davis, 1995: 203). Karsilastirmali UstnlUk ilkesi, farkli ekonomiler icin,
yani Uretim faktérlerinin veya teknoloji seviyelerinin belirgin bir sekilde farkl oldugu
ekonomiler arasindaki ‘EAT’ icin hala gecerlidir. Ancak 1980'lerin ortalarindan itibaren,
benzer Ulkeler arasindaki ve benzer mallardaki UrGn farklilastirmaya dayanan tekelci
rekabeti EIT ile iliskilendiren modeller iki dUsUnce okulunu bUtinlesik denges kavrami
etrafinda bir araya getirmeyi basarmistir (OECD, 2005: 187).

3 Temel sektorleri, ficarete konu olan mallar bakimindan alt kategorilere ayirma islemi anlamina
gelmektedir. Ornegdin en cok kullanilan Uluslararasi Ticaret Siniflandirmasi (SITC), 2006’da yayinlanan 4.
versiyonunda sektérleri 5 dizeye kadar alt kategoriye ayirmaktadir. EIT calismalannda genellikle 2. ya da
3. duzey kullanilimaktadir.

4 https://stats.oecd.org/glossary/detail.asp?2ID=7263

5 BUtUnlesik denge, uluslararasi ficaret alaninda merkezi rol oynamis bir paradigmadir. Samuelson
(1949)'un calismalaryla ortaya ¢ikan bu kavram, Dixit ve Norman (1980) tarafindan gelistirilmis, ardindan
Helpman ve Krugman (1985) tarafindan uluslararasi ficaret analizinin ‘kalbine’ yerlestirilmistir. Ana fikri,
Uretken faktorlerin, bolgeler veya Ulkeler arasinda kisith hareketlilige sahip oldugu bir dinyada, ancak
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Homojen olmayan sanayi mallan ficaretini talep kosullarnna baglayarak
Tercihlerde Benzerlik Teorisi'ni gelistiren Linder’'e gore, gelir duzeyi, begeni ve tercihleri
birbirine benzeyen gelismis Ulkeler arasindaki ticaret dUzeyi yuksektir. Bu sebeple bir
Ulkedeki firmalarin ic piyasa icin mal Uretmesi ayni zamanda benzer piyasa yapilarina
sahip Ulkelere de ihracat yapabiime olanagl saglamaktadir. Bdylece dis ticaret,
Ulkedeki firmalarn icin pazar genisletme ve dlcek ekonomilerinden yararlanma firsat
sunmaktadrr. “Olcek ekonomilerinin yarattd maliyet avantajina ek olarak, firmalarn
OUron farkllastrmasina gitmesi, artan Oron cesitliligi ve dusen maliyetler sayesinde,
tUketicilerin, belirli bir malin farkl Glkelerden degisik tUrleri arasinda tercih yapabilmesini
olanakll kimakta, tUketici refahinin artmasina imkan vermektedir.” EiT’e iliskin gorUsler,
uluslararasi ficaretin homojen mallar ile tam rekabet kosullan altindaki mal ve faktor
piyasalarinda gerceklestigi kabuline dayanan geleneksel modellere elestiri getirmistir.
Ona goére firmalar, bir yandan artan verimlerle Uretim yaptiklar icin diger yandan da
rekabet avantajini artirmak amaciyla Oron farkllastirmasina gittikleri icin ortaya tekelci
rekabet sartlan cikmaktadir. Ancak, Linder’'in bu hipotezi, dogrudan dis piyasalara
yonelik olarak Urefilen mallann ticaretini aciklamakta yetersiz kalmistir (YUksel ve
Sandogan, 2011: 201-202).

EiT sadece benzer ekonomiler arasinda degil, ayni zamanda gelismislik seviyesi
farkl Glkeler arasinda da ortaya ¢cikmaktadir ve hatta ticaret hacmi, EAT'ten cok daha
yUksek olabilmektedir. Lancaster (1980: 174), iktisadi gelisme icin kullanilan baz koruma
tUrlerinin EIT’'i engelleyebilecedini ancak tarmda karsilastirmall bir Ustonlige sahip
olmayan bir Ulke tarafindan tarm sektéronin korunmasinin sanayi Urdnlerindeki iki
yonlo ticaretinde artis bile saglayabilecegdini sdylemistir.  Yani EiT'i engellemek pek
mUmkOn olmayacaktir. Bazi calismalarda ortalama EiT dizeyiyle ile ortalama kisi basi
gelirin bU0yUmesi arasinda, ézellikle de gelismis Ulkeler bakimindan yakin bir iliski ortaya
cikmaktadir. Beklenilecedi gibi gelismis Ulkelerdeki ortalama EiT dUzeyi daha yUksekfir.
Sanayi UrUnlerdeki EIT dUzeyi de yine beklenilecedi gibi ilksel Urinlerdekinden daha
yUksek dUzeydedir (KUcUkahmetoglu, 2001: 139-141).

Bir endUstride Ulkeler arasinda acik bir karsilastirmali UstinlUk durumu yoksa EiT’in
varigindan séz etmek mimkindUr. Peki EiT’in varlidi ve dizeyini belilemek mimkin
muUduore Bu alanda ¢ok sayida calisma yapimis olsa da Grubel ve Lloyd'un toplam
ticaretten EAT yoluyla yapimis olanlann cikarnlip toplam ticarete bdlunmesiyle
hesapladiklan endeksé EiT'i aciklamak konusunda bir dénUm noktasi olmustur. Leamer
(1992: 5), Grubel ve Lloyd'un (1975) calismasinin, Leontief'in paradoksundan beri
uluslararasi ficaret teorisindeki en o6nemli ampirik calisma oldugunu, ticaretin
nedenlerine ve yapillis sekillerine bakisi tamamen degistirdigini sdGylemistir.

Bir Ulkenin toplam ticaretinde meydana gelen dengesizliklerden kaynaklanan
dis ticaret acidi ya da fazlasi, bUyUkliklerine badl olarak EiT endeksinin sapmasina yol
acabilmektedir. Yani dis ticaret dengesizligi EIT endeksinin yanlis hesaplanmasina
neden olabilmektedir. Bu sapmayi gidermek icin yine Grubel-Lloyd (1975) yaklasiminda

mallann tfam hareketli olmasi durumunda, famamen bUtinlesik bir ekonomide temel dengenin
tekrarlanabilecegidir (Davis ve Weinstein, 2000: 150).

6B= TP X+ M) = 71X =My
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dUzeltilmis EIT endeksi” dnerilmektedir (KicUkahmetodlu, 2001: 132). Ancak dizeltilmis
de olsa EIT endeksleri, yalnizca belirli bir yil ya da dénem icin dlcUm yapan, statik
OlcUtlerdir ve bir nevi anlk resmi ceker. Dinamik olmayan yapilarn nedeniyle bu
endeksler, ki dénem arasinda ortaya cikan uzmanlasma ve ticaret akimlanndaki
degisimlerin kaynagdi hakkinda tam bilgi verememektedir. Uluslararasi ticareti faktor
sahipliginin disinda tanimlayan EiT’in boyutunu dlcmek icin kullanilan Grubel-Lioyd
denklemi, Aquino, Balassa, Loertscher-Wolter, Greenaway-Milner gibi yazarlar
tarafindan gelistirilse de sdz konusu denklemlerin hi¢ birinde ticarete katilan Ulkelerin
bOyUklUkleri dikkate alinmadidi icin Nilsson, Grubel-Llioyd endeksinden tireyen EiT
dUzeyini ficarete konu olan mal sayisina bdlerek kUcUk Ulke-bUyUk Ulke farkini ortadan
kaldirmaya calismigstir (Yilmaz Erkdk, 2016: 254-257).

Geleneksel ticaret yaklasiminda ihmal edilen tasima masraflannin gercek
dUnyada &dnemli bir maliyet kalemi oldugu bilinmektedir. Yani ‘uzaklk’ ticaret icin
hesap edilmesi gereken dnemli bir parametredir. Ancak Lancester asil konu edilmesi
gereken seyin fiziksel mesafe dedil, ‘psikolojik’ mesafe oldugunu bunun da tUketicilerin
aklinda olan mal ile mevcut mal arasindaki farktan kaynaklandigini séylemistir. Yatay
farkllastrma bu mesafeyi ortadan kaldiracaktir. P. Krugman'a (1979) goére de
saglayacag urin cesitliligiyle faydayi® artiracak olan yatay farkllastinima sayesinde
simetrik Ulkelerde bile dis ticaret olacaktir. Cesitlilikle birlikte fayda fonksiyonuna pozitif
katkisi olan bir diger degisken olan reel gelirdeki arfislar, yeni mallara olan talebi
artinrken, Uretimde bir tUr ‘Orin déngusU’ olusturmaktadir. Yeni mallar, taleple birlikte
hizli Gretim artigslan yasarlarken, eskilerin Uretimleri gerileyip durma noktasina gelir. Yeni
UrOnler, c¢ogunlukla gUvenilir geliri olan, yeni mallan  tOketme egilimindeki
metropollerde yasayanlar icin gelistirilir. Bu mallar daha sonra gdésteris tUketimi® etkisiyle
diger yerlerde satisa cikar. Ulkeler genellikle ic pazarda yUksek talebe sahip olduklari
UrOnlerin - ihraggisi  olmaktadir. Bunun sebebi de d&lcegin  artan getirisinden
faydalanmaktir. Pomfret, EiT’in farkli bir t0r ticaret bicimi gibi ele alinmasini saglayacak
anlamli bir aciklayiciidr olmadidini sdylese de EiT'te dne cikanlan dediskenlerin Grin
cesitlemesi ve dlcek ekonomileri oldugu gérUlimektedir (Yilmaz Erkdk, 2016: 252-276).

EndUstri dUzeyinde verileri kullanarak yapilan geleneksel ticaret teorilerinin
sinanmasinin sorunlu oldugunu, ¢cUnkU donatim farklarnna dayanan uzmanlasmanin
yakin zamana kadar cogunlukla arastirmacidan gizlenen bir dUzeyde gerceklestigini
savunan Schott (2004: 648-650), uluslararasi ticaret o6rGntUlerinin yeni ticaret
teorilerinde, aksak rekabet, verimlilik farkliliklar ve tUketicilerin cesitlilige olan ‘sevgisi’
tarafindan yénlendirildigini séylemektedir. Bununla birlikte, ona gbre bu modellere
benzer Ulkeler arasindaki ficareti aciklamak icin olusturuldugundan gelismis ve
GOU’lerin  Uretfimleri arasindaki  birim deger farkliliklarinin - aciklanamiyor olmasi
sebebiyle reddediimemelidir. Bu sebeple saf ticaret teorisiyle EiT'i bUtinlestirme amaci
guden calismalar basarll olamayacaktir. CUnkU geleneksel anlayista, uluslararasi bir

7Ci= T Xi+My) - TF X—M;)
Z?(Xi+Ml-) — |Z'{1Xl._ Z? M|
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8 Yeni fticaret kuramlarnin codunda tUketicilerin CES tipi fayda fonksiyonuna sahip oldugu
varsayllmaktadir.

9 Veblen'in (1899) ortaya koymus oldugu bu kavram hem bir foplum icindeki dUsUk gelirli kesimlerin hem
de dunyadaki dUsuk gelir grubundaki Glkelerin, statlerini farklh géstermek amaciyla gelirlerinin 6tesinde
gerceklestirdikleri tUketimi aciklayabilmektedir.

62



ortamdaki tam rekabet varsayimi gecerli oldugundan, kusurlu rekabeti iceren her sey
anormal, hatta patolojik bir durum olarak kabul edilecektir (Lancaster, 1980: 152).

Standart Heckscher-Ohlin - modelinde, uzmanlasma sayesinde  gelismis
Ulkelerdeki isciler, GOU’lerdeki iscilerle Ucret arbitraji sebebiyle ortaya cikacak olan
dogrudan rekabete karsi korunmaktadir. Gelismis Ulkelerin faktér donatimi farklarini,
GOU’lerden cikan Urinlere farklilik ya da kalite eklemek icin kullandigini belirten Schott
(2004: 674-677), uluslararasi uzmanlasmanin kapsamini dlcmenin, kiresellesmenin
gecmis ve gelecekteki etkilerini anlamak icin dnemli oldugunu sdylemektedir. Ona
gore gelecekteki modeller, Urun ithalatiyla birlikte gelisen talep zenginligini ve ayrca
faktér donanimilar, faktér girdi yogunluklarn ve UrGn fiyatlan arasindaki dnemli iliskiyi
yakalamalidir. Bu modeller, uluslararasi ekonomi ve endustriyel organizasyonun kesistigi
noktada yer alacaktir. Aslinda gelismis Ulkelerin  bUyUk sirketlerinin - transfer
fiyatlandirmalarn nedeniyle uzmanlasma, farkl Ulkelerin Grinleri arasinda degil, kendi
icinde daha guglu gdérunebilir. Ancak ne yazik ki, mevcut veri setleri ile transfer
fiyatlandirmasinin modellere katiimasi mUmkin olmamaktadir.

Ulke, mal ve piyasa yapisina gére degdisiklik gdsteren EiT'in éne cikan bir baska
ozelligi cok uluslu sirketler (CUS) olmustur. Bu tUr sirketler, uluslararasi olmalar bir yana,
birleserek bUyUmeleri sayesinde kapitalizm icin hayati bir rol oynamaktadir.
Emperyalizm kuramina iktisat¢r olmamasina ragmen bUyuk katkilarn olan Lenin, (2006:
21-22)'in 19. yy sonundaki tekelci egilimlerin sermaye icin saglamis oldugu faydalari su
sekilde siralamustir:

“Her sanayi dalinda buUyUk isletme yoktur; &te yandan, en yuksek gelisme
duzeyine ulasmis kapitalizmin cok énemli bir &zelligi, birlesmedir, yani sanayinin cesitli
kollarinin tek bir isletme icinde toplasmasidir. Bu sanayi kollar, bazen hammaddelerin
birbirini izleyen islenme evrelerini [dikey bUtUnlesme] olusturur (demir cevherinin pik
demir haline getirimesi, onunla da tUrlU celik maddeler yapilimasi gibi), bazen biri
Otekinin yaninda yardimci bir rol [yatay butinlesme] oynar (artiklardan yararlanimasi
ya da yan UrUnlerin kullanilmasi; ambalaj malzemesi vb.). Birlesme, ...firsat farkliliklarini
ortadan kaldirir, bunun bir sonucu olarak da birlesmis isletmelere daha guvenilir bir kar
orani saglar. ikinci olarak, birlesme, ficareti tasfiye etmektedir. UcUncU olarak, teknik
yetkinlesme, sonuc olarak da 'basit' yani birlesmemis isletmelere oranla daha fazla kar
elde etme olanadi saglar. DérdincUsU, hammadde fiyatlarindaki dUsisin mamul
madde fiyatlarindaki dusUsten geri kaldigi bUyUk bir c6kinty (islerin durmasi, bunalim)
sirasinda, onlari, rekabet savasiminda, 'basit' isletmelere gbére daha kuvvetli kilarak,
‘basit' isletmeler karsisinda bUyUk isletmelerin durumunu pecistirir.”

Goruldugu gibi tekelci hareketler ve sirket birlesmeleri modern kapitalizmin her
zaman yakicl bir gercedi olmustur. Ancak Dowd’'a (2020: 202-203) goére, simdiye
kadarki sirket birlesmelerinin ‘en gosterislisi' 1960'larda gerceklesmistir. Ona gére
teknoloji, siphesiz dev sirketlerin dogusundaki kilit faktoérlerden biridir ancak kapitalist
sUrecte ne teknoloji ne de baska bir unsur ‘tek basina’ belirleyici olamaz. CUS'lar
acisindan kritik olan unsur, “tamamiyla entegre olan dinya ekonomisinin, tarihin akisi
icinde ivme kazanan evrimidir.” 1960’'larda baslayan sermayenin ‘6zgUr’ hareketi kisa
zamanda inaniimaz bir hiza kavusmustur. ABD merkezli 4-5 bin arasinda CUS'un 1972
itibanyla 23 binden fazla yan kurulusu olmustur ve bunlarn en bUyuk 157'si Ulkenin
yurtdisi  yatirmmlarindaki toplam varlklann yUzde 75'ini olusturmaktadir. Tabii bu
tekellesme edilimleri  birbiriyle ayni sonuclan veren periyodik eylemler olarak
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gorblmemelidir. Her hareketin kendine 6zgU karakterleri vardir. Sermayenin son 50
yildaki dénUsimUne calisma boyunca yeri geldikce tekrar tekrar ddonecegiz ancak
simdi CUS’lann yapisini ve EiT ile olan iliskisini biraz daha yakindan inceleyelim.

Marksistler'in CUS’'lan "cagdas emperyalizmin sémurU aract” olarak gordigunu
sOyleyen Kazgan, (2000: 281), CUS'lara “teknolojik bilgi aktaran kuruluslar” olarak
bakan H. Johnson'in gérUslerini su sekilde aktarmistir:

“Bati Ulkelerinin yaptgi devletten devilete yardimlarin yetersizligi ve gerekli
kalkinma dudrtisinU saglayamamasi, 1960'lardan sonra (tavizli ticaret anlasmalar
yaninda), CUS'a éncelik kazandirmistir. Ancak, kalkinma icin dolaysiz 6zel yatinmlara
glvenmek, Uretim dallar arasinda esitsiz gelisme yaratmak demektir; cunkd CUS,
teknoloji -yogun veya mal farklilastinimasi olan alanlarda ya da hammadde ¢ikariimasi
ve pazarlamasinda yogunlasirlar. Bu sirketlerin diger Ulkelerde yan dallar kurma nedeni,
kalkinma konusundaki birtakim politik dusinceleri gerceklestirmek degil, ybneticileri ve
hisse senedi sahiplerine kar saglamaktr. CUS'un kéarinin kaynagi sahip oldugu bilgidir;
fakat, bu bilgiyi ne yaymakta ne GOU’lerin yerel kosullarnina uydurmakta cikar vardir.
Bdoyle olsa da CUS yine de kalkinmaya iki yoldan ¢ok énemli katki yapabilir: Birincisi,
sagladigi egitim olanaklandir; Uretimde kullandigi yerli isgucUnU egitmek hem kendi
Urindnu kullananlara hem kendi kullandigi girdileri Gretenlere ‘verimli bilgi yaymak’
yoluyla gerceklesir. Ikincisi, 6dedidi vergilerden dogar; 6dedigi vergiler, Uretim kesimleri
arasinda yol actigi esitsiz gelismeyi gidermeyi saglar.”

Kapitalist gelisme sUrecinde sermayenin genisleme yerine derinlesme yolunu
sectigini, emegin yerine sermayenin ikame edildigi bir gelisme yolu izlendigini, Ulkeler
arasindaki esitsizligi yaratan asil seyin Uretim teknolojisi dedil sirket organizasyonu
oldugunu sdyleyen Hymer'e (1982: 126-130) goére, CUS'lann egitimli isgUucU
gereksinimleri son derece azdrr, bu da konakladiklar Ulkedeki egitimli is glcUnU gb¢
etme secenegine zorlar. Konak Ulkelerin beseri sermaye kaybi anlomina gelen bu
durum kalkinmayl engelleyecegdi icin devletler, CUS'lara yaslanmaktansa kamu
destekli ¢dzUm yollan aramalidir. Ayrica CUS’lar kurmus olduklar sistemi her yerde
isletebilecekleri icin isgicUnun yapisini degistirmektense cikarlarina goére géc etmeyi
yedler. Yani gerekli gbérdUkleri takdirde kendileri de kolaylkla gdc edebilirler. Bu
sebeple dis sermayeye dayanan bUyUme hamlelerinde her zaman son derece ihtiyatl
davranmak gerekmektedir.

Manchester Okulu ya da “avamlastinimis klasik 6greti”, ismini serbest dis ticaret
hareketinin kaynagi olan sehirden almistir. Serbest ticaret savunusunun hegemon guc
tarafindan hangi asamalarda yapildigindan yukarida bahsetmistik. O dénemki Ustin
gUc, Uretimin bayraktaridini yapan ingiltere’nin elindeydi ve serbest dis ticaret
hareketinin de kaynagini sanayi devriminin sembol sehri olan Manchester'da bulmasi
bir rastlanti olarak gérUlmemelidir. Baslica &geleri serbest sermaye hareketleri ve
serbest ticaret olan ve 1980'li yillarla birlikte glndeme getirilen kiresellesme sloganlari;
“Manchester ogretisinin 21. yUzylldaki yeni ifadesidir. CUS'lann egemenlik alani
genislerken, ozellikle GOU’lerde, devletlerin piyasa ekonomisi ve CUS karsisinda
egemenlik alani giderek daralmakta; yabanci sermaye aleyhine yerli sermaye lehine
ayrimcilik aradan kalkmaktadir. Dunya ekonomisinin egemenleri artik bu dev capl CUS
olmak yolundadir.” (Kazgan, 2000: 113).

iste yine rastlantiya yer birakmayacak sekilde kiresellesme hareketi de teorik
destegdini, mevcut egemenin gicUnun kaynagini aldigi, tUm dunyada finans alanina
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yon veren kuruluslann bulundugu sehirden almistir. Washington Mutabakati’yla kuresel
refah icin “bUyUme politikasi bir dizi standart uygulomaya indirgendi: ticareti
serbestlestir, bUtce acigini yok et ve devlet harcamalanni azalt; mali piyasalar
serbestlestir ve kaynaklarnn dagiiminda &zel girisimin ve piyasalarn rolint guclendir.”
(Yeldan, 2011: 4). Kuresellesme yaklasiminda da tipki Manchester Okulu'nda oldugu
gibi CUS'lara ayrnicalikli bir rol taninmistir. Piyasalardaki serbestlesmenin, siyasal uyumla
birlikte ekonomik uyumu da saglayarak ulus-devletlerin ekonomideki etkinligini ortadan
kaldirarak dunyanin tek bir piyasa olarak barns icinde yasayacagl inancini
tasinmaktadir (Kazgan, 2000: 172).

Yukarnda géruldugu gibi dis ticareti tekelci rekabete dayali olarak aciklamaya
calisan ikfisatcilara gére bu EiT’in faydalarn saymakla bitmemektedir. Ancak bu
yazarlarin bUyUk sirketlerin degisen yapisi ve geldikleri konumla ilgilenmedikleri de
aciktir. Simdi, bu problemli gérdigumuoz durumla birlikte EIT ile ilgili diger fikirlerimizi
calsmanin sonunda sdyleyecegimizi belirterek bir baska yaklasimi incelemeye
gecelim.

3. Urin ici Ticaret ve Ulus Usty Sirketler

Uluslararasi ticareti aciklamak icin gelistiilen bir baska yaklasim ise Urdn Ici
Ticaret (UIT) olmustur. Tipki EIT gibi UIT de piyasalann kusursuz rekabeti varsayimini kabul
etmemektedir. Homojen veya farklilastinimis mal kavramlar yerini parcalanmis mal
kavramina birakirken, EiT'te anahtar rol Ustlenen Orin farklilastrma, yerini Ordn
gelistirme faaliyetine birakmistir. Yani artik dis ticaret, sonul mallarin degis tokusu
olmaktan cikip ayni Uriine iliskin parcalarinin ticaretine déntsmustor. UiT'te bir Ulkedeki
Uretim ara mallarn yurt icinden temin edildigi bir biciminde yapllyorsa dikey
butinlesme adini almaktadir. Yerli organizasyon yurt icindeki Uretimini, ara mallarn
teminini yurt disinda kendisi Ureterek sagliyorsa buna dis yatinm, yurt disinda baskasina
Urettirerek sagliyorsa da disarida Uretim yapiyor demektir (Yilmaz Erkdk, 2016: 301-302).

Grubel ve Lloyd'un (1975) calismalarn sayesinde, uluslararasi ticaretin buyuk bir
b&IUMONUN ET seklindeki mal akislarindan olustugunu gdsteren cok sayida ampirik
g6zlem yapimistir. Bu gdzlemler, iki gercedin daha sekillendirimesine olanak
saglamistir. Birincisi, bu yeni durumun bilinmesiyle EiT’e verilen dnemin zamanla
artmistir, ikincisi ise Ozellikle benzer gelismislik dUzeyi ve karsilastinlabilir faktor
donanimlarina sahip Ulkeler arasinda EIT daha yodun olmustur. Takip eden strecte
yasanan teknolojik ilerleme, yerel serbestlesme ve uluslararasi temaslardaki artig,
uluslararasi Uretimin parcalanmasini tesvik edecek olan hizmet baglantilan fiyatlarinin
dUsusUne neden olmustur (R. Jones vd., 2005: 306).

Parcalanma terimi, 6nceden entegre edilmis bir Gretim sUrecinin iki veya daha
fazla bilesene veya ‘parcalara bolinmesine’ atifta bulunmaktadir. Bu tir bir
parcalanma, ancak hizmet sektérGndeki faaliyetlerden yararlanilarak mUmkon
olmaktadir. Parcalanma terimi yikimi akla getiriyorsa, bu Schumpeter'ci gelenekteki

10 Bu baglantilar, ulastirma ve iletisim hizmetlerinin disinda, sigorta, finans ve bankacilik hizmetlerinin de
tfamamini kapsamaktadir. TUm bu hizmetlerin tek bir firma tarafindan sirali sekilde yapiimasi yerine, yayilmis
sekilde, esgldUmIU sekilde yUrGtUimesi ag ekonomilerine olanak saglamaktadir.
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‘'varatici yikim!"" kavramiyla iliskilendirilebilir. CUnkU entegre bir streci ayn Uretim
asamalarina bdlmek, uzmanlasmadan elde edilen kazanimlardan yararlanmak icin
yeni olanaklar acacaktir. Bu t0r bir parcalanmanin ilk olarak ulusal veya bdlgesel
bazda gerceklesmesi muhtemel olsa da uluslararasi koordinasyon maliyetlerindeki
onemli dusuUsler sayesinde, Ureticiler kUresel Uretim aglan tasarlarken Ulkeler arasindaki
teknoloji ve faktér fiyatlanndaki farkliliklardan yararlanma firsati bulmaktadir (Jones vd.,
2001:1).

Parcalara ayirma (fragmentation) faaliyetinin uluslararasi ticarete yaklasimi
bUyUk dlcUde degistirdigini savunan R. Jones ve H. Kierzkowski'ye gore (2004: 2-3),
kUresel ekonomi tek bir cekirdekten ya da birkac merkez ve cevreden
olusmamaktadir. Tersine, dUnya ekonomisi, yalnizca tek tek bolgeleri degil ttm dunyayi
kapsayan, esit olarak dagiimamis olsa da giderek artan bir sekilde i¢c ice gecmis bir
endustriyel yapi haline gelmektedir. Calismalara gdre son yillarda kiresel mamal mal
ticaretinin yaklasik %30'unun parca ve aksam/bilesen ticareti seklini aldigr tahmin
edilmektedir ve bu oran giderek artmaktadir.

Gelismis Ulkeler arasindaki alisverisi destekleyen EiT'in aksine, UiT'teki dis kaynak
kullanimi, GOU’lerin en azindan bir kismi icin daha iyi imkanlar sunmaktadir. BUyok
CUS’lar tarafindan gerceklestiriien UiT'in 1980’lerden itibaren hizla bUyddigind
go6steren calismalar yapiimistir. Bugin de bUyUk uluslararasi firmalarnn uluslararasi
ticaretteki rolU siklikla “vurgulanmakta ve hatta abartiimaktadir”. Ancak, kiresellesme,
“rekabet sartlanni esitledikce” ve serbestlesme hareketleri, piyasalara giris engellerini
yiktikca, buyUk firmalann éne c¢ikarilan avantaji azalmistir. Bu sayede parca ve bilesen
ticareti Asya’'nin carpici bir 6zelligi, secici karakteri olmustur. Teknolojik ofis gerecleri ve
telekomUnikasyon ekipmanlarn bilesenlerinin ihracat, 1990'Ilann sonlarinda bdlgenin
toplam parca ve bilesen ihracatinin yansindan biraz fazlasini olusturmustur. Asya'nin
kUresel parca ve bilesen ihracat 1984-1996 arasinda bes kattan fazla artarken, tim
mallarnn inracati yaklasik 3 kat artmistir (R. Jones vd., 2005: 307-308).

Uretimin daha basit bloklara bélinmesinin dnemli bir sonucu, bu tUr bloklardan
bazilarni devralarak ve baska firmalar icin Uretim yapacak yeni firmalann ortaya
cikabilmesidir. Bdylece daha fazla élcek ekonomisi yaratilacak ve bloklar icin talep,
firmalann hepsinin ayni sGrecleri ayn ayn gerceklestirmesi durumunda olacagindan
daha istikrarll olacaktir. Uluslararasi hizmet baglantilannin fiyatian dustUkce, potansiyel
uluslararasi tedarikciler ve yasal sistemler hakkindaki bilgiler yayginlastikca, farkl Gretim
bloklarini ayni cati altinda birlestirme ihtiyaci duyan bUyUk uluslararasi firmalarin
sistematik olarak azalmasi beklenmektedir (Jones vd., 2001: 7).

Parcalara ayrma ve dis kaynak kullanimi sadece uluslararasi olmak zorunda
degildir. Bir Ulke ekonomisinin kendi icinde de ortaya cikabilirler. Maliyet disurme
firsatlan hakkindaki bilgiye sahip olmak, hizmet baglantilarinin daha dUstk maliyetlerle
saglanmasi ve yerel hukuk sisteminin daha iyi korunmasi, yerel parcalanmayi ve dis
kaynak kullanimini édncelikli olarak tesvik etme egilimindedir. Bununla birlikte, hizmet
sektérundeki kuralsiziastirmalar ve uluslararasi hukuk sistemlerinin birlestiriimesiyle birlikte
dUnya capindaki Uretim kapasitelerine iliskin artan farkindalik, hizmet ticarefindeki

1 Schumpeter (1942), yeniligin eski teknolojileri ‘yikan’ bir sGre¢ oldugunu, her bir yeni faaliyetin yeni Uretim
ve yonetim feknikleri yarathdi icin kendinden énceki bicimde ortaya cikan fekelci gucleri ortadan
kaldiracagini savunmaktadir.
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serbestlestirime ve teknolojik ilerlemeler, bir bUtin olarak uluslararasi parcalanmaya ve
dis kaynak kullanimina yol acmaktadir (Kierzkowski ve Chen, 2010: 59).

Uluslararasi dis kaynak kullanimi kUresellesmenin bir simgesi haline gelmistir.
Veriler, parca ve bilesen ticaretindeki bUyUk artisi acikca gostermektedir. Baz
arastrmacilarn  caddas ekonominin  temel bir ézelligi olarak gérdigu EiT'in
genislemesini geride birakmaktadir ve ficaret akimlar kUresel ekonomide ‘dagilmanin
yigimadan daha yaygin oldugunu’ géstermektedir (R. Jones vd., 2005: 316). Parcalara
ayirmanin kUresel diUzeyde bir yigimay tesvik edebilecegini savunmak, bir dizi
enduUstriyel sektdérde ekonomik bUyUmenin, teknik ilerlemenin, baglantili hizmet
faaliyetlerindeki artan getirilerin ve deregUlasyon cabalarinin tamaminin, Gretim
sUreclerinin hem yerel hem de uluslararasi dUzeyde parcalanmasini tesvik etme
amaclyla bir araya geldigini varsaymakla mumkUn olabilir. Oysa dikey parcalanmanin
yatay yoénleri olarak adlandinlan bu surec parcalara aynima ile karsilikli olarak
birbirlerini beslemektedir. Ornegdin bir bélgeye yigilan bilgisayar Gretiminin bir blogunu
olusturan cip Uretimi baska bir bodlgede gerceklesen kicuk ev aletleri Uretiminin de isine
yarayacaktir (R. Jones ve Kierzkowski, 2004: 10). Yani Uretimin uluslararasi parcalara
ayrnimasina odaklanmak, ficaret modellerinde cografyanin rolUyle ilgilenen
yaklasimlarla da uyum icerisindedir. Aslinda  Uretimin  uluslararasi  duzeyde
parcalanmasi da cografya ile ilgilidir ama buradaki temel &nerme, bir firmayi
tanimlayan cografi parametrelerin sabit olmadigi ve ‘boyutsuz bir Glkede boyutsuz bir
noktaya’ indirgendigidir. Teknolojik gelismeler ister yurticinde ister yurtdisinda olsun,
farkl bdlgeleri ayiran mesafeleri kisaltmaktadir. Mesafenin ortadan kalkmasiyla birlikte,
Uretim sUreclerinin modellenmesi ve dUzenlenmesi icin kullanilan cografi kapsam da
genislemektedir. Ekonomik  faaliyetin  uluslararasi  dUzeyde  parcalanmasi,
kUresellesmeyle iliskili bir olgudur ve bu t0r egilimlerin gelir dagilimi Uzerindeki muhtemel
bozucu etkilerine dair korkular, 6zellikle gelismis Ulkelerde yUksek perdeden dile
getirilmistir (Jones vd., 2001: 5).

Parcalara ayrnlima, her Uretim blogu icin daha iyi bir ‘uyum’ saglamaktadir.
Ancak burada da ortaya ulasimin yani sira finans, koordinasyon, iletisim gibi ekstra
maliyetler cikmaktadir. Jones ve Kierzkowski (2004: 16-17), artan getirilerin ve azalan
maliyetlerin  gUclU olanlarnnin, yine hizmet baglantilan  faaliyetleri icerisinden
bulunacagdini iddia etmektedirler. Bununla birlikte “Firmalar kendi iclerinde veya
piyasadaki diger kollarnyla mi parcalanma faaliyetini gerceklestirecek?2 Parcalanma
sUrecine kucuk firmalarn uzaklastiran uluslararasi buyuk firmalar mi héakim olacak?e” gibi
mesru ve zor konulardaki sessizliklerin, yerlesik ‘karsilastirmali UstOnlUkler’ anlayisindan
kaynaklandigini sdylemektedirler.  Oysa uluslararasi parcalanma, Ulkeler arasinda
Uretim kaliplarnnin yeniden dizenlenmesiyle sonuclanacaktir. Yukarndaki olasiliklar da
teknoloji ve maliyetler Uzerinde Heckscher-Ohlin unsurlan da iceren Ricardocu bir
vurguyu yansitmaktadir. Aslinda ficarete konu olan kalemlerin  sayisi  arttikca
karsilastrmali  UstOnlGge goére uzmanlasma olanaklan da artarak daha  yuksek
uluslararasi rekabet duzeyine ulasilacaktir. Sonul mal ticareti yerine parca ticaretinin
yapllmasi, ticarete konu olan mal sayisini artirarak, bir malda karsilastirmall Gstunligu
bulunmayan Ulkelerin bile ficarete katilimini saglayarak dis ticareti yayginlastiracaktir
(Jones vd., 2001: 2-3).

Smith (1776), dlcek arttikca her iscinin belirli bir iste uzmanlasabilecediis b&IUMU
kavramini vurgulamistl. Pazann kapsami, yani Uretim dlcegi, is bdlimUnun erisecegi
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dUzeyi belirleyecek ana faktdrlerdendir. Bu fikir, tabii ki dUsUk seviyelerdeki ciktinin tek
bir Uretim blogunda birlestiriimis  sekilde Uretilmekte oldugu duUsUnUlerek
genellestiriimistir. Artik Uretim, her biri ayn bir yerde sUrdUrUlen iki veya daha fazla Uretim
bloguna dikey olarak bdélunebilmektedir. Boyle bir parcalanmanin cekiciligi, bir
parcaya daha uygun becerideki emegdi iceren bir bdlge (veya Ulke) o parcayi
Uretirken, diger parcanin da nispeten daha Uretken emek tarafindan baska bir yerde
Uretilebiliyor olmasidir. Bu avantaj emegin farkli goreli Uretkenliklerine iliskin Ricardocu
g06rUse de son derece uygundur. Alternatif olarak, farkl parcalarnn farkl oranlarda girdi
gerektirmesi ve nispi faktdr arzlan ve fiyatlannin bdlgeden bdlgeye farklilik géstermesi
durumunun ortaya cikhigini disunelim. O zaman Uretimi emek-yogun olan parcanin
emek yénUinden avantajl donatima sahip bdlgede Uretildigini ve daha fazla sermaye
gereksinimi olan Uretim blogunun da sermaye-yogun bdlgede yer aldigini dUsunmek
mMUmMkUNndur. Bu akil yUrotme de ticaretin temeli icin Heckscher-Ohlin cizgilerinin takip
edilmesine izin vermektedir (Jones vd., 2005: 311).

Uretim sUrecinin yeni organizasyonu, internet, modern uluslararasi bankacilik ve
giderek daha verimli hale gelen ulasim, Ulkeler arasindaki mesafeyi daraltirken, ulusal
sinirlarn giderek daha gecirgen hale gelmesiyle birlikte daha incelikli bir is bAIUMU
kurulmaktadir.  Uluslararasi  ticaret istatistikleri, ticaretin  nihai  mallar seklinde
gerceklestigi dUnya icin tasarlanmistir ve cari hesap aciklan/fazlalan ancak zamanlar
arasi ficareti yansitmaktadir. Oysa halihazrda Uretilen mal ve hizmetler, finansal
taleplerle cok cabuk sekilde dedistirilebilmektedir. Ara mal tficaretinin, sonul mal
ticaretinden daha onemli oldugu bir cagda yasamaktayiz. GUnUmuzde, uzun
mesafelerde bile, nihai mallardan ziyade Creticisi siklikla degisebilen parca ve
bilesenlerin ticareti dn plana cikmis oldugundan, hangi malin hangi pazarlar icin ve ne
kadar Uretilecegine lliskin kararlar, nerede ve ne derece uzmanlasmayla Uretilecegine
iliskin kararlarla birlestiriimelidir. Bu yeni d0nyada, uluslararasi ticaret akislarini ve ticaret
aciklarini hesaplamak icin uygun olan yerli katma deger kavrami da yeniden ortaya
cikmaktadir. istatistiksel raporlama sistemleri yeni dinyaya ayak uydururken, ‘Made in
X' ifadesinin gercege daha uygun olan ‘Made in X, Y ve Z' ifadesiyle dedistirimesi, ya
da dahaiyisi, ‘tamamen ortadan kalkmasi’” gerekmektedir (Kierzkowski ve Chen, 2010:
58).

Ozetle, sigorta, bankacilik, ulasim ve koordinasyon gibi diger hizmetlerin
analiziyle, tekelci rekabet veya oligopolistik bir cerceveye dayandirlabilecek olan
UiT'te artik uluslararasi Uretim boyUk bir firmanin cahsi altinda drgitlenmek zorunda
dedgildir. UIT artik kicUk isletmelere rekabet sansi vererek biyik firmalarn dnemini
azaltmistir. Bu mevcut durumda ‘karsilastirmali UstinlUk’ sUrekli olarak bir yerden baska
bir yere kayabildigi icin uluslararasi firmalar cok kicUk maliyet farkliliklarni bile tespit
etmek icin bUyUk caba vermektedir. Hizmet baglantilan o&lcek ekonomileri
yaratmasinin yaninda, dustk marjinal maliyetleriyle kurulum masraflan veya sabit
giderlerde de buUyuk avantajlar saglayarak parcalara ayrnimayi desteklemektedir. TUm
bunlann yaninda gelismis Ulkelerdeki Ucretlerin dUsmesinde UrUn ici ticaretin efkisi
sanilanin altindadir (Jones vd., 2005: 307-308).

Artik sonul mallarn ikincil bir rol oynadigi ginUmuUzun uluslararasi ticaret
ortaminda asil ‘ydnetiimesi’ gereken sey deger zincirleridir. iki farkl deder zincirinden
bahsetmek mUmMkUndur. Bunlardan ilki olan Uretimci ydnetimli deger zincirlerinde
uluslararasi imalat yapanlar ileri-geri baglantilar icerecek bicimde Uretim aglarinin
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birlikte calismasini saglamada &dnemli rol oynarlar. Bu bicim 6zellikle yUksek teknoloiji
iceren UrUnlerin Uretim sUreclerini yénetmektedir. Bir diger yapi olan alici yénetimli
deger zincirlerinde ise genellikle GOU'lerde, bUyUk perakendecilerin markalarini
pazarlayarak ve fason Uretim yaptirarak bir Uretim agi kurmasindan s6z edilmektedir.
Bu Uretim aglan genellikle emek-yogun sekilde imdalati gerceklesen tUketim mallarina
yéneliktir (Yilmaz Erkdk, 2016: 304). Bu cok tarafll deder zincirleri yine cok tarafl Ulus Usti
Sirketler (UUS) tarafindan yénetiimektedir. Gectigimiz alt baslikta inceledigimi CUS’lar,
gUunimUzdeki UUS’ lerin atasi sayilabilirler. CUS ile UUS arasinda cok sayida benzerlik olsa
da farklarnn éneminin daha buUyUk oldugunu sdyleyen Dowd’'a (2020: 203) gore
denilebilir ki: “CUS'lar kabaca 1960-1975 arasinda kendi Ulkelerinin en gUclU
sirketleriyken, UUSler 1990’Iarla birlikte ‘dUnyayr ydnetir’ hale gelmislerdir.” Her ikisinin de
benzer formlar olmasinin yaninda hdkim olduklan dénemler arasindaki alti cizilmesi
gereken onemli farkliliklar sunlardir: CUS’lardan daha bUyUk olan buginin dev
sirketlerinin cogunlugu UUS'dir, devlet hald “amir” konumunda olsa da toplumsal
refaha degdil “UUS’lerin ve finans dUnyasinin emrine amadedir”, kiresel ekonomi cok
daha ciddi élcUde entegre ve eskisine gbre finans dinyasina tabidir, “tUketimcilik” tUm
dUnyada daha yaygin ve c¢cok tehlikeli bir sekilde borc birikimine dayaldir, “tekelci
kapitalizmin motor yagdl” olarak goérilen medya gUcU CUS'lann hdkim oldugu
dénemdekini dnemsiz kilacak boyutlara ulasmistir.

Kapitalist ddonemin basinda Britanya'da devletin yerine getirmesi gereken,
iceride baris icinde islerin sUrmesini saglamak ve disanda baris yoluyla olmasa da
egemenligi surdUrmek seklinde iki ana gdrevi vardi. |. DUnya Savasi’ndan énce, dnde
gelen tUm kapitalist Glkeler bu gorevleri gdzetmistir. Ancak Il. DUnya Savasi’ndan sonra
devlet, tamamen farkll bir islev kazanmistir. Sosyal devlet anlayisiyla uygulanan
ekonomik istikrar sUrdUrecek aktif para/maliye politikalar ve kapitalizmin erken
caglarindaki ‘keskinlikleri’ térpUleyecek ‘sosyal programiar’ sayesinde gelir dagilimi,
tUketimciligin dnOnU acacak sekilde dedismistir. Tekelci sirketler, CUS ve UUS’lardan
olusan yapi evrimsel basit mesele olarak gériolmemelidir. GUcUn bu evreye ulasmasinin
sebebi, “sirketlerin karsi saldinsi” ile sistemin sermayeyi sosyal devlet dénemindeki
orgUtlu isguclne ve ‘“refah devletine” karsi ‘sigortalamis’ olmasidir. Sonucta
kapitalizmin varolusu, édnceki iki evreye kiyasla, cok daha yogun bir sekilde kUresel
gelismelere bagml haldedir ve bu gelismeler de Uretimden daha fazla finansin
kontroline girmistir. Yani finansallasmayl ve devletin ekonomideki rolunU surekli
vurgulamaksizin - kiresellesmeyi  tartismak  imkansizdir.  Kapitalizmin - ginUmuozdeki
durumu “her zamankinden daha kapitalist egilimleri, icte ve dista daima daha cok
genisleme talebi ve imkdni bulan bir kapitalizm formunu, 6nde gelen Ulkelerde
yUkselmis bir sémuorUye ve diger Ulkelerde ilk Sanayi Devrimi'ndekine benzer calisma
kosullarina dénUsU ve bir de sermayenin -hem devlet hem de insanlar Uzerinde- daha
siki hakimiyetini sergiler.” Yani, cagin baskin disuncesi, Marx'in kapitalizm ¢dzOmlemesi
yaptg déneme kiyasla cok daha fazla ‘egemen sinifin disuncesi’ haline gelmistir
(Dowd, 2020: 235-236).

EiT’e benzer sekilde UiT'i aciklamaya calisan yazarlar da ticaretin sirketlerle
iliskisine dair pek fazla séz etmeden sadece faydalarindan bahsetmislerdir. Calisma
sonunda bu iliskiye dair fikirlerimizle birlikte, UiT yaklasiminda eksik ve hatali buldugumuz
unsurlan da tartisacagimizi belirterek, simdi bir sonraki bashgimiza gecelim.
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4. Uluslararasi Ticarette Farkh Yaklasimiar

Bir model sunmaktan ziyade dis ficaretin geleneksel modellerde 06ne
sUrUlenden farkli isleyisini anlamaya calisan yaklasimlar olarak gérilebilecek EiT ve UIT,
yine de uluslararasi ficaret faaliyetini firma bazl ele almis olmalarnyla bu alt baslikta yer
alacak modellere ilham kaynag olduklarini séyleyebiliriz. Bunlardan ilki, uluslararasi
ticareti firma dUzeyinde ele almasinin yaninda ‘cografyaya’ buytk dnem atfettigi bir
Yeni Ticaret Teorisi Ureten Krugman'in yaklasimi olacaktir. Burada yer alan cografya,
yalnizca fiziki mesafeyi degil, gumrUk, kota, ulasim ve iletisim problemleri gibi mallarnn
bir yerden bir yere tasinmasini etkileyen tUm faktorleri icermektedir.

“Krugman’in modelinin en énemli &zelligi, Ulkelerin benzer teknoloji, faktor
donanimi, maliyet yapilarn ve tercihleri olsa bile, hala serbest ticaret yaparak kazang
elde edebilecegini gbstermesidir. Bunun temel kaynagi ise, UrUn farklilastirmasi yapan
firmalarin, serbest ticaret sonrasinda icsel pozitif dlcek ekonomileri ile ortalama
maliyetlerini dusUrmeleridir. Krugman, serbest ticaret olmadan da benzer kazanclarin
olusabilecegini belirtmistir. Buna gore, bir bélgedeki nUfusun diger bolgeye gé¢ etmesi
halinde de tUketim, Uretim, maliyet ve 0rin cesitliligi acisindan avantajlar ortaya
cikmaktadir. Bunun anlami, pazarin cografya olarak genislemesi yerine, ayni
cografyada pazarin derinlesmesidir ki, bu durum, gé¢ hareketlerinin ve sehirlerdeki
kUmelenmenin sebebini aciklamaktadir. Krugman, 1979'da gelistirdigi uluslararasi
ticaret modelini, 1980 yilinda, tasima maliyetlerini ekleyerek ve 1991 yiinda ise iktisadi
cografyanin sekillenmesi aciklayarak genisletmistir.” (YUksel ve Sandogan, 2011: 202)

Cogu arastirma belirli bir bdélgede yasanan yogunlasmanin, tedarikciler ve
muUsteriler arasindaki ulasim maliyetlerini azaltmada oynadigi role odaklanmistir. Bu
bakimdan eger Uretim bloklarnin uluslararasi diUzeyde parcalanmasi, yalnizca
baglantill  hizmetlerin  kullanilmasiyla mUmkUin olursa hizmet faaliyetlerinin - artan
getirilere sahip olmasi sebebiyle yigima derecesinin artacagr dusunulebilir (Jones ve
Kierzkowski, 2004: 11-12). Krugman da teorisinde tasima giderlerinin geleneksel
teorilerce ihmal edilen dnemini ortaya koymustur. Ayrnca ekonomik cografyayi
bicimlendiren sUreclerin uluslararasi ticareti de bicimlendirdigini sdyleyerek pazar
caplyla artan getiriler arasindaki etkilesimin yerlesim yerlerini belirlemedeki dnemi
ortaya cikarmistir (Krugman, 1980: 955). Ona gore, genis pazarlann Uretimi cekmesi,
birikimli olarak pazar capini genisletmekte ve yogunlasmaya, belki de cok sayida
Uretim-tUketim dengesine yol acmaktadir. Bir Ulkenin ekonomik cografyasi, tasima
maliyetleri, olcek ekonomileri ve akiskan olmayan Uretim faktérleri tarafindan
bicimlendiriimektedir. Dissal tasarruflarin yeni bicimi olan bilgi ve 6grenme gibi unsurlar
sayesinde maliyetler, bugUnkU Uretim miktan artislanyla degil, zamana yayilan ve daha
cok alana yayilan ‘birikimli* Uretim artislanyla dUsecektir. Krugman buna dinamik artan
getiriler demektedir (Yilmaz Erkdk, 2016: 271-276). S. Nishioka (2006: 3-4) da Heckscher-
Ohlin-Vanek teorisini sinadigl ¢calismasinda, benzer sekilde Uretimin bilgi icerigini
dikkate alarak sermaye-yogun, emek-yogun mal ayrimi yerine bilgi-yogun mal ayrimini
koymustur. Beklenilecegdi gibi bilgi bollugu olan Ulkeler bilgi-yogun mallarn net ihracgisi
olacaktir.

Kaynaklarn firmalar veya endustriler icinde aktarmak ve uyarlamak, onlan bir
enduUstriden digerine degistirmekten daha kolay oldugundan, Glkeler yeterince benzer
faktér  donanimlanna  sahip  oldugunda, her ki tarafin da  tficaretin
serbestlestiriimesinden kazang saglama egdiliminde oldugunu ve bunun sonucunda
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EiT’in standart duruma gdére daha az uyum sorunu olusturdudu Krugman tarafindan
ortaya konmustur (Jones vd., 2001: 1). Ona goére, her kosulda serbest dis ticaretten
kazanc elde etmek mUmkUndUr. CUnkU, dncelikle serbest ticaret sayesinde iki Ulkenin
bUyUk bir tek pazara dénusmesiyle, Ulkelerde otarsi durumunda Uretilecek olandan
daha fazla cesit Urin ortaya cikacak ve bu iki Ulkedeki tUketicilerin de refahini
artiracaktir. Ayrica Ulkeler, serbest ticaretle, kendi firmalarnna daha bUydk bir pazar
sunma imkanlar ortaya cikaracaktir. Bu da daha yUksek kapasitede Uretim yapmaya
imkan vereceginden ortalama maliyetler dUsecektir. Gorldugu gibi benzer yapidaki
Ulkeler arasinda da serbest ticaret hem Uron cesitliligi hem de maliyet avantaij
yaratarak Ulkelerin refahini artirabilmektedir (YUksel ve Sandogan, 2011: 204).

Krugman'in analizinde &ne c¢ikartmis oldugu Uretimin  belli bdlgelerde
Obeklenmesi Ulkeler arasi esitsizliklerin kaynaklanndan biri oldugu icin yogunlasma,
kalkinma ve bUyUme konularnyla birebir iliskilidir. Genis pazara olan yakinlk, uzun
dénemde mal piyasasinda yasanacak rekabet nedeniyle bu bdlgede calisan iscilerin
reel Ucretlerinde bir artisa yol acacaktir. Ucret artislan nedeniyle bdlgede satin aima
gUcunun artmasi Uzerine, Krugman'in ic pazar etkisi dedigi sUrec isleyecek ve Ureticiler
dis pazar yerine ic pazara ydneleceklerdir. iscilerin Uretim mallannin Uretildigi
bolgelerde toplanmaya yatkin oimalariileri baglantilar, Greticilerin genis pazara yatkin
yerleri secmeleri ise geri baglantilar olarak adlandinimaktadir. Bu ikisinin birbirlerini
gerektirecek sekildeki devrevi hareketi yani ileri-geri baglantilar, ortaya ekonomik bir
‘merkez’ cikaracaktr. Satin alma gUlcUnin ve mal cesidinin fazla olmasindan
kaynaklanan ‘cekim etkisi' sebebiyle merkezin nuUfusu gdc¢ yoluyla artacaktir. Bu
durumda merkezdeki Uretimin  bir kismi cevreye kayacaktir. “Azalan ulasim
masraflanyla birlikte artan dinya ticaretinin dinyayr kendiliginden yUksek Ucretlerin
gecerli oldugu sanayilesmis kuzeyle dUsuk Ucretli ilksel mal Ureten gUney olarak
boldUgUuNnU, daha sonra guneyin ‘kuzeye ragmen’ gelistigini gdstermistir.” R. Martin yeni
ekonomik cografya modellerinin cografyayla uzaktan yakindan ilgisi olmadigini, ve
ekonomistler matematiksel modeller yapmak icin cografi yapilarin arkasindaki tarihi ve
kurumsal iliskileri ihmal ettiklerini s&ylemektedir (Yilmaz Erkdk, 2016: 328-340).

Uluslararasi ticareti, firma dizeyinde arastiran bir baska iktisatci olan M. J. Melitz
modelinde, ‘homojen olmayan mallarn Ureten homojen firmalara’ yer veren
Krugman'dan farkli olarak, ‘homojen olmayan mallan Ureten homojen olmayan
firmalara’ yer vermistir. Melitz, (2003: 1706-1707) calismasinda bu ihracatc¢i hetorojen
firmalann, gumruk tarifesi, ulasim, reklam ve tanitim giderleri gibi batik maliyetlerle karsi
karsiya oldugunu ve ihracat yapip yapmama kararinin bu maliyetlere bagl oldugunu
sdylemistir. Batik maliyetler, karsilasilan olumsuz durumlarda piyasadan c¢ekilmeyi
zorlastirdigindan piyasaya girmek, piyasada kalmaktan daha maliyetlidir. Bu sebeple
sadece yeterli kér elde edebilecek seviyede ‘verimliligi yUksek firmalar’ batik
maliyetleri gbze alip ihracata baslayabilecektir. Piyasadan cikan verimliligi dUsUk
firmalann pazar paylarn ve karlarinin verimliligi yUksek olanlara aktarnlmasi sureci,
piyasanin toplam verimliligini de artiracaktir. Bu ‘yeniden tahsis surecini’ engelleyecek
veya faktdr piyasalarnin yapisina mUdahale edecek politikalar, ticaretten elde
edilecek faydayi geciktirecek veya tamamen ortadan kaldiracaktir (Melitz, 2003: 1716-
1719). Goéruldigu gibi Melitz de modelinde serbest tficareti kesin bir bicimde
savunmaktadir ancak bunun beklenen sonuclar olan piyasa genislemesi ve rekabet
artisi arasinda ters yonlu bir iliski oldugu goérGimektedir (Cirkin BUyUkdeniz ve Goksel,
2022: 351).
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Firma dUzeyindeki mikro verilere dayanan ‘Melitz tipi' denilebilecek modeller,
son ddénemde vyapilan, &zellikle de ampirik calismalann teorik  temellerini
olusturmuslardir (Cirkin BUyUkdeniz ve Goksel, 2022: 326). 1930'lara kadar yalnizca
Uretim fonksiyonlari Uzerine yogunlasan firma kuramlari, artik Gretim dncesi ve sonrasi
etkinlikleri de 6n plana cikarmaktadir. Yalnizca maliyetleri dUsUrerek sadece kér degil,
katma degeri de encoklastirma amaci gudildiogunden, Uretim organizasyonu
icerisinde ‘yer secimi' bUyUk &nem kazanmistir. Artik kaynak dagilimi salt piyasa
tarafindan dedil, firmalar arasi hiyerarsi, tUketici gruplarn, ag ekonomileri ve hUkUmetler
tarafindan da etkilenmektedir.

5. Degerlendirme ve Sonug¢

DUnya ekonomisi 20. yy'da mikro temelde Fordizm, makro temelde ise hiyerarsik
kapitalizmle anlatilabilir ancak son dénemde hiyerarsik kapitalizm yerini anlasmali
kapitalizme'?2 birakmistir. Hiyerarsik kapitalizmin mirasi sayllabilecek U¢ sonucuysa
sunlardir: kGcUk isletmeler de 6nemli hale gelmistir, isletmeler arasi anlasmalar
yogunlasmanin énemini ortaya koymus ve bu toplulasmanin yaratacag dissalliklar
onemli hale gelmistir, girdilerin icselleserek firma icinde Uretiimesi dGnemini yitirmistir.

Dis ticareti Heckscher-Ohlin-Samuelson cizgisinden aciklama gayreti; “Ticaret,
Ulkelerin faktér donanimina gére mi yapiimaktadire Faktor fiyatlan esittenmekte midire
Ticaretten hangi faktdr daha karll cikmaktadire Dis ticaretten kicuk Ulke mi yoksa
bUyUk Ulke mi kazanch cikmaktadire Dis ticaret bazi Ulkelerin gelismesine bazilarinin
gerilemesine yol acabilir mi2” gibi uluslararasi ticaret kuramlarini donyanin degisen
kosullarina yabancilastirarak eskinin devami gérintisinU veren sorular ve bunlara
verilen benzer yanitlarla surdUrblmektedir (Yilmaz Erkdk, 2016: 341). Ancak, bu haliyle
aciklayiciliktan cok uzak olan karsilastirmali UstUnlUkler, firmaya iliskin unsurlan da
icerecek sekilde revize edilmeye calisiimistir. Aksak rekabet kosullan ve dlcege gore
artan getirinin hdkim oldugu dusunulen ekonomide ‘klasik karsilastirmall UstUnlUkler’
fazla ‘ideal’ kalmistir. ‘Karsilastinlamayan UstUnlUkler’ anlayisina gére Ustunluk artik ilk
harekete gecen Ulkenin olmaktadir. Bu kosullarda hangi alanlann gelistirilecegini
belirleyen ‘stratejik ticaret politikalan’ giderek énem kazanmaktadir (Yilmaz Erkok,
2016: 265). EiT’in ve UiT’in yayginlastd dénemde sirketler de oldukca bUyk bir mevzi
kazanarak ekonomilerdeki etki alanini genisletmistir. Bu etki alaninin genislemesinde
birincil etkenin neoliberal politikalarla sermayeye saglanan sinirsiz alan oldugu cok
aciktir. Bu durumu g6z ardi eden teorilerin de ‘gercek dunyay!’ aciklamaktan cok uzak
olacagini sdylemek mUumkUindur. Bahsi gecen yaklasimlarda artik Ulkelerin uluslararasi
ticaretin ‘taraflan’ olmaktan cikip uluslararasi ticaretin ‘bilesenleri’ haline geldiklerini
savunulmaktadir. Bu bir bakima dogrudur fakat UUS'in kazanmis oldudu pozisyon
sayesinde uluslararasi  ficaret artik bir makroiktisat konusu olmaktan cikarak
‘mikroiktisat’ alaninda tartisimaya baslanmistir. Hatta ‘firma problemi’ olarak ele
alinarak ‘isletme biliminin’ alanina tasinmistir.

Kéymen, (2007: 53), 19. yy dis ticaret teorisinin neoklasik/neoliberaller tarafindan
bu kez ‘daha karmasik’ matematiksel ve geometrik modeller esliginde yeniden isitilip
glndeme getirildigini sdylemektedir. Aslinda teori Uzerinden gercek dUnyayi
anlamaya calisan dncullerinden farkll olarak, diGnya ekonomisindeki isleyisin teoriyle

12Sermayenin, kendi ¢ikarini tOm kesimlere ortak kilarak ‘dayatmasiz’ sekilde kabul ettirdigi son bicimidir.
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uyumsuzlugunu goérup bunun Uzerine gitme cabalarnyla ‘tUmevarmci’ bir yaklasim
sayllabilecek EIT ve UiT, déndp ana akim ticaret modellerinin varsayimlarini ‘aklama
cabalanyla’ kendileriyle celismektedir. Ustelik bunda cok basarnl da olamamislardir.
Ornedin parcalara ayirma ve hizmet baglantilanndaki ucuzloma sayesinde kUcUk
firmalara alan acilacagl, bunun sonucunda da rekabet ortaminin guclenecegi
savunulmaktadir. Oysa gunUmuzde hemen hemen her sektdérde yer alan yUzlerce
marka, yalnizca birkac UUS'in elindedir. Yani aslinda uluslararasi ticaret, séylenildigi gibi
tekelci rekabet piyasalannda degil ‘tekelci rekabet gérunimlu oligopol’ piyasalarda
sUrdurUlmektedir. Bu durum sadece 0run farkllastrmanin cesitliligi artirarak tUketiciler
Uzerinde ‘gorUnurde’ bir refah artisi saglamasina neden olmaktadir. Ancak burada da
daha fazla karsilasilan tOr, arabalarnn donanimlari, yiyeceklerin icerikleri, giysilerin
kumas yapisi ve hatta ilaclann etken maddesi gibi kaliteyi degistirerek yapilan dikey
farkllastrma olmaktadir. Bu sartlar altinda tiketim fonksiyonlarn Uzerinden GOU’lerin
refahlarnnin gelismislere yakinsayacaklarini varsaymanin bir parca carpitma, daha hafif
tabirle yanlilik icerdigini sdylemek zorundayiz. Bu da yine neoliberal sistemin ‘sUslU
paketlerinin’ arkada yatan carpici gercekleri bulandirmaktaki basarisini gosteren bir
drmek olarak gorulebilir. Aynca EiT ve UiT serbest ticareti kosulsuz destekleyen
yaklasimlardir. Ancak serbest ticaretin yaninda ya da karsisinda durmak artik anlamini
yitirmistir. Bu kavramin tartismali hale gelmesinin sebebi ise sirketlerin bugUnkU erismis
olduklar gUc¢ seviyesidir. Devletler istihdom yaratamadigr sUrece, Ozellikle de
GOU’lerde UUS’lere muhtac hale gelmistir. Son olarak da bu yaklasimlardaki dlcedin
artan getirisi varsayiminin, en az dlcegin sabit getirisi varsayimi kadar soyut kaldigini
belirtmek gerekmektedir.

Esasinda, ficaretin firmalar dUzeyinde, Uretiminse parcalar duzeyinde ele
alindigi ‘en gelismis’ form olan UiT, girdi-cikti analizi yapmaya cok misait bir alandir.
Girdi-cikti tablolarnyla yapilacak analizlerin, bu calismanin da temel yaklasimina uygun
olarak Ulke farkliliklanna isik tutmasi da cok muhtemeldir. Ancak gerek veri edinme ve
isleme zorlugu gerekse ‘ideolojik tutum’ sebebiyle ana akim tarafindan bdyle bir
imkanin varligi dahi gérmezden gelinmektedir. Ticarete konu olan UrUnlerin cok kGgUk
birimlere ayrilarak meta zincirlerini ayrnntilandinp  ‘kiresel deger zincirlerini’ ortaya
cikarmasinin da yeniden ‘emek-degerin pesine dUsUimesine’ kapi acmis oldugu
sOylenebilir. Tabii mevcuttaki hdkim iktisat aklindan bunu beklemek hayalcilik olacaktir.

Nicel bakis acisiyla, ulusal ya da bdlgesel ekonomilerin kUresel sistemdeki
hiyerarsik yapilan géruinmez hale gelmektedir. Bu durum 6zUnde c¢ok farkl olan olgular
arasinda benzetmeler yaparak, her tUrden tarihsel yanls anlomaya mahal
vermektedir. Oysa tarihsel degdisimin, ekonomik alanin tamamina nufuz eden iktidar
iliskilerine gére tanimlanmasi bir zorunluluktur (Hardt ve Negri, 2003: 294-295). Biz de
yukarnda, modellerin matematiksel formlarna ve hesaplamalara gémuilmeden, bu
teorilerin ekonomik ortama ve Ulkeler arasindaki ayrma etkilerini gérmeye calisarak
incelemis bulunmaktayiz.

“Anlamaliyiz ki teoriler ne dogru ne de yanlistir. Teoriler bazen isimize yarar,
bazen de bizi yanlis ybnlendirir. Bir veri tabanina bunun aksi bir disinceyle, bir teoremin
dogru veya yanlis oldugunu belirlemek Uzere yaklasirsak, belki teoriyi istatistiki olarak
reddedebiliriz ama yine de ona hicbir zarar vermemis oluruz. Sonucta, biz bu teorinin
gercekten de dogru olmadigini biliyorduk.”
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Aslinda Leamer ve Levinsohn'un (akt. Aydinonat, 2007: 121) yukanda yer alan
bakis acisi bu konu Uzerine daha fazla s6z sdylemenin gereksiz yere yorulmak olacagini
gostermektedir. Ama yine de uluslararasi ticarette hakim olan anlayisa dair birkac
elestiri daha siralayip calismayi sonlandiralim.

Ana akim iktisat, kUresellesme olgusunu, uluslararasi alandaki ticaret, yatinm ve
finans akimlarindaki artis olarak ele aldigindan, dunyadaki gu¢c dengeleri Uzerindeki
etkileri bakmindan ne anlama geldigini aciklayamamaktadir. Ancak ekonominin
kUresel etkilerini anlayabilmek icin makroiktisadi uluslararasi boyuta c¢lkarmak
gerekmektedir. Bunun icin gereken adimlardan ilki; kapal makroiktisatta kullanilan
iktisadi kuramin imkén dahilinde uluslararasi makroiktisat icin de kullanimasidir. ikinci
adim olarak, uluslararasiigin hesaba katilabilmesi icin, Ust0 kapall bir sekilde de olsa,
ulus ya da ulusal olanin ne anloma geldigine dair bir perspektifin ortaya konulmasi
gerekmektedir. Son olarak da bu iki adimin birbirleriyle etkilesimleri dikkate alinmalidir.
Ana akim iktisatta ikinci ve buna bagl olarak U¢cuncU adimdaki ulus kavraminin ele
alinig bicimi son derece yUzeyseldir. Bir érnek olarak Heckscher-Ohlin teorisi ele
alindiginda bu kuramin esasen verili Uretim/fayda fonksiyonlarn ve kaynaklardan
tUretilen bir iktisadi kurama dayandigi gérulmektedir. Uluslar, basit bir sekilde,
“birbirleriyle ticaret yapan bireyler” olarak ele alinmistir. Yani, ana akim uluslararasi
makroiktisatta ulus, tipki devlet kavraminin genel makroiktisattaki -dogrudan bir sekilde
maliye ve dolayll bir sekilde de para politikalar yoluyla arz ve talebi etkileme gUcU
olan- yalitik bir iktisadi birim olarak ele ainmasi gibi, oldukca basite indirgenmis ve
ayriksi bir bicimde ele alinmistir. Bunun temel sebebi faktérlerin hareketsizligi varsayimi
Uzerinden yapilan modellemelerdir. Esitsiz mUbadele ve bagimlilik ile ilgilenen ‘radikal’
kuramlarda ise kalkinmayi olumsuz sekilde etkileyen ‘artik transferi’ yoluyla bir sémurt
gerceklestigini 6ne suren tamamen farkll bir yaklasim kullaniimaktadir. Sermayenin
Ulkeler arasinda da hareketli oldugu kabul edildiginde, uluslararasi bir kar orani tesis
etmek mUmkUn olacaktir. Fakat bu modellerde de emek Ucretlerinin esitlenecekleri
kabul edilmez. Oysa artik fransferi mekanizmasi Ulkeler arasindaki Gcret farklar
Uzerinden de gerceklesmektedir. Bu sUrecte gelismis Ulkeler GOU'lerin  disUk
Ucretleriyle ihrac mallannin dUsuk fiyatlanndan yararlanmaktadir (Fine ve Dimakou,
2021: 200-202).

Dis ticaret, sadece metalann dolasimi degdil, ayni zamanda ulusal emek
harcamalariyla, farkl Uretkenlik dUzeylerindeki ulusal sermayeler arasindaki bir yeniden
bolusum meselesidir. Ticaret iliskilerinin, gelisme esitsizliklerini giderici hicbir mekanizmayi
banndirmadigini savunan Satlgan'a (2014: 185-188) goére, GOU ve gelismis Ulke
sermayelerinin bir arada yer aldigi herhangi bir malin dUnya piyasasinda, “iki Ulke
kUmesi sadece emek Uretkenligi duzeyleri bakimindan farklilasiyorsa, azgelismis
sermayeler sistemli olarak daha dUsuk, gelismis sermayeler de gene sistemli olarak
daha yUksek karlar elde eder.” Ucret farkliliklar tahlile dahil edildigi zaman bu farklar,
gelismis Ulkelerin Uretkenlik UstUnlOGony telafi etmeye yetmiyorsa, “GOU sermayeleriile
gelismisler arasindaki kér hadleri hiyerarsisi bozulmaz.” Sadece aradaki acik
daralacaktir. Ama eger, GOU'lerdeki Ucretler Uretkenlik farklanni telafi edecek dlcide
dUsUkse "ayni sanayi dali icinde gdrece yuksek kdr hadleri elde eden sermayelerin
sistemli olarak GOU’lerde, gérece disUk karlar elde edenlerin ise yUksek Ucretli gelismis
Ulkelerde toplanmis oldugu gorulecektir.”
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Kdresel isgUcU arbitrajinin disinda, kUresel ‘vergi arbitraji’ ile ‘cevre arbitraji’ da
sermayenin cagdas formunun saglanan ve onun da etkin bicimde kullandigi
avantajlardir. Bu avantajlarin en nihayetinde satin alma gucUnde dunya capinda bir
gerileme yaratacagi, iktisadi bUyUmeyi sGrdUrmek amaciyla intiyac duyulan borclarn
karslanamaz duzeylere ulasarak bUyuk bir cdkUse yol acacagdi, sorumsuzca yapilan
cevre tahribatinin sonuclaryla yuz yUze kalinacagi gibi gercekler belirgin bir sekilde
fark edilmektedir. Ancak bir sistem olarak kapitalizm, tarihi boyunca hemen hemen her
zaman sorunlarla acik bir sekilde karsilastiktan sonra ilgilenmistir, ihtimal dahilindeyken
degil. “Kapitalizmin tabiati da bdyledir” demek mUmkindir (Dowd, 2020: 238).
Gecmiste gerceklesen Uc bUyUk kriz (1873, 1929, 1973) karsisinda uluslararasi ticaret
kuramlarnda buUyUk degisimler meydana gelmistir. 2008 kuUresel krizi sonrasl
yasananlar ve bunlarin uluslararasi ticarete etkilerini gdzlemleyip dogru analiz etmek
henUz karsilasmamis oldugumuz fakat yine gucli goéstergelerle karsimizda duran
‘potansiyel’ krize karsi bazi dneriler gelistirmeye olanak saglayacaktir. Sistemi etkileme
glcumuUz olmasa bile, en azndan bu sayede tasidigimiz ‘uyanda bulunma
sorumlulugunu’ yerine getirmek mumkuon olacaktir.

Arastirma ve Yayin Etigi Beyani

Bu calismanin tUm hazirlanma streclerinde etik kurallara uyuldugunu yazarlar beyan
eder. Aksi bir durumun tespiti halinde Ticari Bilimler FakUltesi Dergisinin  hicbir
sorumlulugu olmayip, tUm sorumluluk calismanin yazarlarina aittir.
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Extensive Summary

Modern international frade theories are mostly aimed at understanding which country
will gain an advantage by trading which goods. Such approaches can be useful for
explaining trade between countries with different endowments. However, according
to factor intensity theory, tfrade is expected to develop between dissimilar economies.
Yet, the data revealed that trade is more common between similar countries.
Countries with similar levels of development, without specializing in some goods or
services, intensively both export and import similar goods. This situation has led to the
questioning of international frade theories.

In fact, this questioning has been a natural consequence of the 'paradigm shift' that
took place about 50 years ago. Hardt and Negri (2003: 293-295) defined the
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modernization process, which they consider the first paradigm shift in capitalism, with
the transition from agriculture and raw material production to the production of
industrial products, that is, industrialization. In the case of the recent paradigm shift,
which they call the postmodernization, Hardt and Negri emphasize the transition from
the production of industrial products to the era of ‘providing services’ and
'manipulating information’, that is, informatization.

When the 'old' production industry, based on Fordism, went into trouble with the 1973
Oil Shock, these gigantic forms of production were disinfegrated and given to
subcontractors in developing countries, where cheap labour is prevalent. This is called
post-Fordism (K&éymen, 2007: 186). It is possible and highly frequent to explain the
confraction in the 1970s, which became apparent with the oil shock, by the falling
trend in rates of profit. However, the fact that the contraction was so large resulted in
its effects being large. The fact that the economies were below their potential
production capacities and the decrease in profits meant that the financial circles had
a surplus of capital. As moving from the 1970s to the 1980s, a new global economy
emerged, largely shaped by the increasing dominance of finance both at the
national and international level.

It is also a common approach to deal with the phenomenon of globalization, which
has become a 'phenomenon' that explains almost everything in the years following
the paradigm change in the aforementioned period. Globalization, which appears as
both an objective trend and an ideology, describes the deepening and strengthening
of frade, financial markets and production systems beyond the borders of the country.
If we take this definition a step further, we can state that globalization is the process of
integrating trade, finance and production cycles as a result of large-scale institutional
changes (Cypher, 1999: 1).

The effort to explain foreign trade from the Heckscher-Ohlin-Samuelson line continues
with questions and similar answers given to them, which alienate international trade
theories from the changing conditions of the world and give the appearance of a
continuation of the past (Yilmaz Erkdk, 2016: 341). However, comparative advantages,
which are far from explanatory in their current state, have been tried to be revised in
a way to include elements related to the firm. In such an economy, which is thought
to be dominated by imperfect competition conditions and increasing returns to scale,
‘classical comparative advantages' remained too 'ideal'. According to the concept
of 'incomparable advantages', the superiority now belongs to the country that takes
the first action. "Strategic frade policies", which determine which areas to develop
under these conditions, are gaining importance (Yilmaz Erkdk, 2016: 265). In the period
when infra-industry and within-product trade became widespread, companies
expanded their sphere of influence in the economy. It is possible to say that the
theories that ignore this situation will be far from explaining the real world'. In the
aforementioned approaches, it is argued that countries are no longer 'parties' to
international frade and have become 'components' of international trade. In a way,
this is true, but thanks to the position gained by the transnational companies,
international trade is no longer a matter of macroeconomics and has begun to be
discussed in the field of 'microeconomics'. In fact, it is started to be considered a 'firm
problem' and moved to the field of 'business administration.
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Kéymen (2007: 53) states that the 19th century foreign frade theory was warmed over
and brought to the agenda by neoliberals, this time with 'more complex'
mathematical and geometric models. In fact, unlike their predecessors, who fried to
understand the real world through theory, the intra industry and within-product trade
approaches, which can be regarded as 'inductive' in their efforts to see the
incompatibility of the functioning of the world economy with the theory, contradict
themselves with their 'efforts to justify' the assumptions of the mainstream trade models.
Moreover, they were not very successful in this. For example, it is argued that due to
the reduction in segmentation and service connections, space will be opened up for
small companies, and as a result, the competitive environment will be strengthened.
However, today, hundreds of brands in almost every sector are in the hands of only a
few transnational companies. In other words, international trade is not carried out in
monopolistic competition markets, as it has been claimed, but in "oligopoly" markets
with the appearance of monopolistic competition. This situation only causes an
‘apparent’ welfare increase on consumers by increasing the variety of product
differentiation. Under these circumstances, we have to say that assuming that the
welfare of developing countries will converge to the developed ones, based on their
consumption functions, involves a bit of distortion, to put it mildly, bias. In addition,
intra-industry trade and within-product trade are approaches that unconditionally
support free trade. Nevertheless, standing for or against free tfrade no longer makes
sense. The reason why this concept has become controversial is the level of power
that companies have reached today. As long as the states cannot create
employment, they have become dependent on TNCs, especially in developing
countries. Finally, it should be noted that the assumption of increasing returns to scale
in these approaches remains at least as abstract as the assumption of constant returns
to scale.

In fact, within-product trade, which is the 'most advanced' form in which frade is
handled at the level of companies and production at the level of parts, is a very
suitable field for input-output analysis. It is very likely that the analyses to be made with
the input-output tables will shed light on the country differences in accordance with
the basic approach of this study. Yet, the existence of such an opportunity is ignored
by the mainstream due to both the difficulty of data acquisition and processing as well
as the 'ideological aftitude'. It can be said that the division of fradable products into
very small units, detailing the commodity chains and revealing the 'global value
chains' has opened the door to the 'pursuit of labour-value' again. Undoubtedly that,
it would be dreaminess to expect this from the current dominant approach in the field
of economics.

From a quantitative point of view, the hierarchical structures of national or regional
economies in the global system become invisible. This situation leaves room for all kinds
of historical misunderstandings by making analogies between phenomena that are
very different in essence. In fact, it is a necessity to define historical change according
to the power relations that permeate the entire economic field (Hardt and Negri, 2003:
294-295). In this study, it has been tried to examine the effects of these theories on the
economic environment and the separation between countries, without getting stuck
in the mathematical forms of the models and calculations.
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Since mainstream economics considers the phenomenon of globalization as the
increase in international trade, investment and finance flows, it cannot fully explain
what it means in terms of its effects on the balance of power in the world. However, in
order to understand the global effects of the economy, it is necessary to bring
macroeconomics to the international dimension (Fine and Dimakou, 2021: 200).

Foreign trade is not just a matter of circulation of commodities, but of a redistribution
between national expenditures of labour and national capitals at different levels of
productivity. According to Satligan (2014: 185-188), who argues that trade relations do
not contain any mechanism to eliminate development inequalities, in the world
market of any commodity that includes the capitals of developing countries and
developed countries, “if the two country clusters differ only in terms of their labour
productivity levels, the underdeveloped capitals systemically lower profits, and
advanced capitals also systematically higher profits.” When wage differences are
included in the analysis, if these differences are not enough to compensate for the
productivity advantage of developed countries, “the hierarchy of profit rates
between the capitals of the developing countries and the developed ones does not
deteriorate.” Only the gap between them will narrow. Nevertheless, if the wages in
developing countries are low enough to compensate for the productivity differences,
"it will be seen that capitals with relatively high rates of profit within the same industry
are systematically concentrated in developing countries, and those with relatively low
profits in high-wage developed countries."

Apart from global labour arbitrage, global 'tax arbitrage' and 'environmental
arbitrage' are also advantages provided by the modern form of capital and used
effectively by it. It is evident that these advantages will ultimately lead to a worldwide
decline in purchasing power, that the debts needed to sustain economic growth will
reach unaffordable levels, leading to a major collapse, and that the consequences
of irresponsible environmental destruction will be faced. But capitalism as a system,
throughout its history, has almost always dealt with problems as soon as it faced them
openly, not when they were likely. It is possible to say that "this is the nature of
capitalism" (Dowd, 2020: 238). In the face of the three major crises (1873, 1929, 1973)
that took place in the past, great changes have occurred in international trade
theories. Observing and correctly analysing the events after the 2008 global crisis and
their effects on international trade will allow us to develop some suggestions against
the 'potential' crisis that we have not encountered yet but sfill stand before us with
strong indicators. Even if we do not have the power to influence the system, it will at
least be possible to fulfil our ‘responsibility to warn' in this way.
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incelenmistir. Bu faktorler sigorta sirketlerinin mali degdiskenleri olup, mali kar-zarar, net
prim toplami, toplam varliklar ve teknik kar-zarar dir

Yoéntem: C6z0m ybdntemi olarak bulanik regresyon yéntemi kullaniimistir.

Bulgular: Elde edilen sonuclara gére bulanikiik seviyesi h=09 de mali degiskenlerin
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kapasitesini etkiledigi dusunulen icsel degiskenlerin sigorta sirketlerinde istihdami nasil
etkiledigi gézlemlenmistir. Sigorta sirketlerinde prim kazanci bdydkligundeki artisin
istihdami olumlu etkiledigi gérulmektedir. Bu etki, sigortacilik sektérinde yeniistihdam
yaratimasina olumiu yansiyacaktir. istihdamdaki bu artis Ulke ekonomisine de olumiu
yanslyacaktir.

Sinirhiiklar: Ancak gelisen teknoloji ve bircok sigorta isleminin online olarak yapimas,
prim kazanc¢ bUyUklUkleri artsa bile sirketlerin istihdam kapasitelerinin azalmasina
neden olacaktir. Ornegin ihtiyac duyulan saha satis personeli ve acente sayisinda
azalma olacaktir. Bu durumda tam tersine sigorta sektérinde ve Ulkede issiz sayisi
artacaktr. istihdamin azalmasi ve issizligin artmasi hem insanlan hem de Ulke
ekonomisini olumsuz etkileyecektir.

Anahtar Kelimeler: Sigortacilik, Bulanik Regresyon, Istihdam, Sigorta Sirketi
Jel Kodu: G22, J21, C61

Abstract

Purpose: In this study, factors affecting employment in non - life insurance companies
were examined. These factors are the financial variables of insurance companies,
including financial profit-loss, total net premiums, total assets and technical profit-loss.

Methodology: Fuzzy regression method was used as the solution method.

Findings: According to the results, the change interval of the financial variables was
found significant at h =09. As a result, the change interval in fotal assets was % 0.0906,
the financial profit was nearly “0”, technical profit/loss was % 0.0392 and the sum of
premiums was % 62,04. Also, real employment data was found to be closer to the
upper regression limit.

Implications: The results obtained by the fuzzy regression method are quite better from
the panel data solution method in terms of the consistency of the estimates. When it is
desired to generate prediction models for the employment with financial variables of
the companies in the sector, the fuzzy regression method is good at creating
meaningful models and gives more consistent information about the coefficient of the
related arguments. If the results of the study will be interpreted economically and
socially; it was observed how internal variables, which are thought to affect the
employment capacity of insurance companies, affect employment in insurance
companies. It is observed that the increase in the size of premium gain in insurance
companies has a positive effect on its employment. This effect will have positive effects
on creating new employment in the insurance sector. This increase in employment will
also have positive effects for the country's economy.

Limitations: However, developing technology and making many insurance
fransactions online will cause companies to decrease their employment capacity
even if their premium gain size increases. For example, there will be a decrease in
needed field sales staff and number of agencies. In this case, on the contrary, it will
increase the number of unemployed people in insurance sector and in the country.
The decrease in employment and increasing unemployment will affect both people
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and the country's economy negatively. Economically, a negative outlook will occur in
the domestic and foreign markets.

Keywords: Insurance, Fuzzy Regression, Employment, insurance Company
Jel Codes: G22, J21, C61

1. Introduction

The banking and insurance sector have a leading role in the financial sector in
Turkey. New risks rise as the population increases from one side. Premium production
amounts also increased over the years with the increase in economic development.
Today, more than one hundred fifteen thousand people are employed in insurance
companies, agencies, experts and brokers in the Turkish insurance sector. The effects
of financial variables on employment cannot be measured directly. The financial
variables of the insurance companies have an effect on the total financial
performance and employment. Firm performance depends on micro and macro
variables. Micro variables are internal variables of the firm. Micro variables are those
that can be controlled by the firm management. Some of these variables are the asset
volume, age, growth and leverage of the firm (Hunjra, Chani, et al., 2014:66). Many
studies show there are internal factors that affect firm performance. These are the
asset volume, age, debt ratio, quick ratio, inventory level, capital turnover, capital
intensity, sales growth and sales growth physical capital intensity (Chandrapala and
Kndpkovd ,2013:2183). Profit is an important factor in the capital formation of
enterprises that include banks. Capital can be increased by holding equity and gains
(Rumler and Waschiczek, 2010:49).

The classical regression solution method is an effective solution method when
variables considered to be dependent on each other. This method is simple to apply
to the researcher and gives statistical results about the relationship between the
variables on the short path to researcher. As a general definition, the classical
regression is a method that shows the relation between dependent variable and
independent variable in numerical way and helps researchers to create model
accordingly. In constructed models, it is infended to show how unitary changes in
independent variables affect the dependent variable.

Among the several regression methods, panel regression solution method is also
frequently used. The panel regression method is a regression model that brings
together the subjective structures that are generally observed, for example, cross-
sectional data belonging to the companies, firms or companies operating in any
selected field, in a specified time period. If the selected data belonging to the
determined subjects are searched at the time of designation, such regression models
are also called panel data. If we look at all the interpretations made about the panel
data, panel data is two-dimensional because the data are cross-sectioned and
monitored over time in the data solution method.

All the usual classical methods that are commonly used cause the problem of
inadequacy in the existing classical regression assumptions methods due to the time-
consuming and increasing needs of the existing systems and the fact that these
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systems become more complicated and the technological changes and
developments progress rapidly and usable models cannot be produced. For this
reason, researchers have sought different solutions to create useful models. One of
the main reasons for this is that the results obtained from the solutions made by the
classical method are insufficient to explain the relationship between the dependent
variable and the independent variable. Another classical method is that many of the
desired hypotheses are not realized.

Because of similar problems, classical regression methods are stretched and
different solution techniques have been tried to estimate the coefficients of
dependent variables and independent variables. One of these methods is fuzzy
regression. Fuzzy regression solution method is a flexible solution method which can be
used in cases where classical regression assumptions cannot be held. In cases where
the information is insufficient or uncertain, tools obtained from the fuzzy set theory such
as fuzzy regression are suitable solution alternatives. The estimates obtained after
adding the coefficients are not random variables and it is difficult to use arithmetic
operations. On the other hand, fuzzy numbers are easy to use in arithmetic operations.
If fuzzy numbers are used, there is no loss of information due to arithmetic operations
with fuzzy numbers. The classic regression assumptions are not required in the fuzzy
regression method (de Andrés-Sanchez, 2007).

This study examines the effects of financial variables such as firm assets, financial
profit / loss, net premiums and technical profit/loss, on their own employment level by
using fuzzy regression method. This study consists of 4 parts. The first part of the study is
the relevant literature. The second part of the study gives information about the
general structure of the insurance sector product. The third part of the study gives
information about the analysis used. The last part of the study includes the findings and
the conclusion where the findings are discussed.

2. Lliterature

As Nasrabadi, Nasrabadi, et al., (2005) argues fuzzy regression is sometimes weak
against extreme values. In order to solve the problems arising from this, multi-purpose
programming solution method is used. (D’'urso, Massari, et al., 2011) presents the least
squares and weighted least squares estimates for the solution of the robust regression
model of the fuzzy regression model introduced by Coppi et al.

Tran and Duckstein, (2002) In the study, the multivariate fuzzy regression model
was used together with the probability features of the regression and fuzzy regression
and the central tendency measures. The branch and boundary technique were used
to make variable selection of the fuzzy regression model in the study of Wang & Tsaur
(2000).

Ramli, Watada, et al., (2011) pointed that fuzzy regression analysis has been
developed that relate to real-time processing direction. Privilege in real-time data
analysis is provided by using the convex method which reduces the calculation time
to a minimum.

Azadeh, Saberi, et al., (2011) use non-stationary data of developing countries
such as China and Iran, fuzzy regression was applied by using the fime series estimating
electricity consumption and electricity demand of the same countries. A probabilistic
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fuzzy regression model was developed by Xue et al (2005), to control the bed width of
the robotic electric welding machine in the study.

Nasrabadi, Nasrabadi, et al., (2005) use a multi-purpose programming solution
with the purpose of eliminating the weakness of the fuzzy regression against the
overvalues. Chang & Ayyup (2001), conducted to investigate the differences
between classical regression and fuzzy regression.

Chen, Hsueh, et al., (2013) develop a fuzzy regression model based on the
distance concept with a two-stage approach. Precise numbers showing fuzzy
observations are obtained by using fuzzy reduction and the exact regression
coefficients in the fuzzy regression model are obtained by the traditional least squares
method and fuzzy variables are added to the model.

de Andrés-Sanchez, (2006) use the expansion of the combination of Ishibuchi
and Tanakan's classical regression method and Sherman's claim reserve scheme. In
actuarial literature, numerous methods of claim reserves based on statistical concepts
have been proposed. The volatile and ambiguous behavior of the insurance market
does not make available databases when calculating compensation claims. On the
other hand, it is lost in the reliability of these statistical methods, but it makes use of
fuzzy solution very attractive.

de Andrés-Sanchez, (2012) define firstly the fuzzy least squares used in the
background then define the method of claim reserving that combines the classic
statistical schema based on two-way ANOVA with the fuzzy regression. Finally,
numerical application is developed to demonstrate in detail how to use developed
method to comply with anficipated claim costs and variability and compare the
results with traditional two ways ANOVA. Because of The changing and undefined
behavior of the insurance industry is insufficient to make available data base for the
calculation of claims reserves, from the measurement techniques, fuzzy regression
offers a more appropriate solution.

Berry-Stolzle, Koissi, et al., (2010) develop a test for the fuzziness of regression
coefficients according to a study on the Tanaka et al. (1982) and He et al. (2007)
possibilistic fuzzy regression models. The spread of the regression coefficients was
explained as a stafistic measuring the fuzziness of the relationship between the
independent variable and the dependent variable. Then, test distributions are used
based on the null hypothesis that such spreads are obtained by estimating a
possibilistic regression with data generated by a classical regression model with
random errors. Finally, it is shown how test defines a fuzzy regression coefficient in a
solvency prediction model for German property liability insurance companies.

Shapiro, (2004) show an assessment of some studies such as, underwriting,
classification, projected liabilities, present and future values of fuzziness, pricing, cash
flows, asset allocations and investment. Because of fuzziness, some of fuzzy logic
studies have done on applications in the insurance sector. The main idea of study
based on two steps, first is reviewing Fuzzy logic applications in insurance to
demonstrate the unique characteristics of insurance as an application area and
second, to demonstrate the extent to which Fuzzy Logic technologies have been
employed.
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Cummins and Derrig, (1997) use fuzzy set theory to solve a problem in actuarial
science which is the financial pricing of property-liability insurance contracts. On the
basis of the fuzzy set theory, membership is expressed as a set containing the rank of
membership power. Fuzzy set theory enables appropriate mathematical regulations
for uncertain, subjective and judgmental knowledge info complex decision processes.
Variables of insurance sector, such as future economic conditions, cash flows, risk
premiums and other factors affect insurance pricing. These variables also contain
subjective judgment, so it is difficult to quantify them by conventional calculations
such as statistical methods. By using fuzzy set theory, a well-known insurance pricing
model can be fuzzified. As a result, fuzzy set theory can lead explicit decisions than the
conventional methods.

3. General Structure of Turkish Insurance Firms and Their Employment

Insurance companies operating in Turkey and are available in 2 different ways,
Non-life and including in the life and pension branches. According to the Turkish
Commercial Code No. 6102, insurance companies may operate in the form of Joint
Stock Company or Cooperative. (Turkish Trade Law, 2011).

When we look at the table: 1, it is seen that there has not been a significant
increase in the number of insurance companies operating both in the branch of life
and in the branch of life and pension by years.

Table 1. Number of Insurance Companies Between 2012-2016

Years Non-Life Life and Pension Total
2016 41 23 64
2017 42 23 65
2018 38 22 60
2019 38 22 60
2020 39 21 60

Source: Compiled from www.isb.org.tr(https://www.isb.org.ir/resmi-istatistikler.aspx2pageid=209).

According to Table 2, premium production has increased over the years and
the highest premium production rate is seen in 2019 with production an increase of 31
% in the previous year. It is observed that the number of employees in the general
directorate and regional directorate of companies (Company + Direct Sales
Personnel) increased nearly by 5 % in 2020 compared to the previous year. When the
table is examined, it can be seen that the total premium production increases while
the employment does not increase at the same rate. In recent years, it seems that the
work force in the sector does not increase in the same way as the premium because
insurance companies begin to make digital insurance, insurers become more
conscious, and insurance companies are more cautious in risk selection and analysis.

Also, total assets also increase over the years while the employment does not
increase at the same rate. The other variables such as fiscal profit/loss and technical
profit/loss are not stable over the years. They sometimes increase or decrease while
employment doesn't still increase or decrease.
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Table 2. Values of Variables Over 2012-2016

Total Technical Profit

Year Employment % Change % Change Financial Profit % Change

and Loss

2016 10.527 0.0 1.747.154.691 0.0 -339.920.257 0.0
2017 10.672 0,014 4.179.693.513 1,392 175.037.707 1,515
2018 11.108 0,041 3.034.644.575 -0,274 508.173.717 1,903
2019 11.137 0,003 9.546.461.599 2,146 655.013.328 0,289
2020 11.684 0,049 6.802.373.609 -0,287 580.103.797 -0,114

Total Assets % Change Premium Total % Change
2016 42.729.251.232 0.0 33.192.873.075 0.0
2017 50.587.678.406 0,184 39.404.307.182 0,187
2018 60.784.014.035 0,202 45.977.665.922 0,167
2019 77.242.086.258 0,271 60.386.781.192 0,313
2020 95.537.577.778 0,237 56.465.579.459 -0,065

Source: Compiled from www.tsb.org.ir (Hitps://www.tsb.org.tr/resmi-istafistikler.aspx2pageid=209).

4. Analysis Method
4.1. Fuzzy Regression Method

The important factor in choosing the fuzzy regression model for the solution is
that it provides flexible solutions in cases where results are not obtained with classical
methods. With fuzzy regression, some models available for estimation can be created.

Fuzzy regression method offers flexible solution method in cases where the
decision maker wants to reach or the situation, he wants to reach is uncertain. Instead
of predicting the point obtained by regression, fuzzy regression produces prediction
models by determining right-left or lower-upper limits for dependent variable and
independent variable. The main advantage of this method is it makes it possible to
estimate the maximum or minimum values that the variable can take. In this way, the
decision maker observes the limit values that the variable can take. How the internal
variables in the insurance companies will affect the employment in the insurance
companies or the estimation of the future employment with the help of these variables
is difficult for the decision maker and includes uncertainty. For this reason, the capacity
or number of employments needed in the future is uncertain and includes fuzzy
situation.

Nasrabadi, Nasrabadi, et al., (2005) use fuzzy linear regression is based on the
assumption that the relationship between the variables in the regression model is fuzzy.
In fuzzy regression, the relation between dependent and independent variables is
expressed by fuzzy function and solution is achieved. The distribution of dependent
and independent variables used in the fuzzy regression model is probable

The coefficients of the variables are estimated as the classical regression in the
fuzzy regression. The objective of the fuzzy regression method is to find coefficients that
give the most appropriate spread. The most known method from fuzzy regression
methods is the minimum fuzziness method developed by Tanaka. The classical
regression model is;

Y=B_1 x_1+B_2 x_2+--...B_nx_n+e i= 1,2,3,.......n (1)

(Modarres, Ponnambalam, et al., 2005), The dependent variable Y is associated with
the independent variable x. x and B are independent variable and parameter, € is
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error variable. But in real life, all these variables represent fuzziness in large quantities.
The fuzzy regression model is expressed as;

YO=AUO I x 1+ AD_Tx 1+ ......... Al nxn+e i=1,23,....... N
(2)

Y [ fuzzy dependent variable related with A [_i fuzzy coefficient and x independent
variable vector x=(x_1x_2 ,.......... x_n JAT i=1,2,3.....n . and ¢ error variable. In fuzzy
regression, parameter A [_i is the fuzzy number and Y (1 is the fuzzy dependent
variable. In the fuzzy regression model, the only input independent variables are
X=(X_1X_2 ,ocenen.n. x_Nn )AT the definite number. Fuzzy number A [1_i =(ai, ci) and ai is
the center value and ci is the spread value.

The membership function of the Fuzzy Regression model according to the dependent
variable;

- —ly_axl, x*+0
clx|
ue(y) =41, x=0y=0 (3)
0, x=0,y*0

Where |x|<|y-ax| , the deviation between the calculated y value and the
actual value is greater than the fuzzy width and p_Y [J (y)=0. An important element
in the fuzzy regression model is the degree of fuzziness. The fuzziness level h measures
the degree of fuzziness between the observed variable and the estimated variable
by choosing any threshold value h by the decision maker. The threshold value h is
shaped according to the experience of the expert. h threshold value affects the
fuzzy width "c" (Khashei, Hejazi, et al., 2008: 774).

The center value ai and spread value are ci. The fuzzy regression model
established between the predicted and the observed variable can be summarized
as shown (Mousavi, Ponnambalam, et al., 2007);
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Figure 1. Representation of Membership Function
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According to this method, the fuzzy coefficients are determined to estimate the
fuzzy Y spread with the minimum fuzzy width of the specified value of the degree of
belief. The h value (fuzzy level) measures the compatibility between the regression
model and the data. All observed data in the model should fall within the predicted
range at the specified level.

Linear programming, developed by Tanaka is used to obtain a solution. Fuzzy
linear regression model;

}7 = A-O + Alxl S T AnXk (4)

i=1,2,..n(n, the number of observations)

j=0,1, ..k (k, number of explanatory variables)

Fuzzy Linear Programming model of Tanaka'’s is written to find fuzzy regression
coefficients center and spread values (Pehlivan, Paksoy, et al., 2010:4).

n m
Minimize z = Z Z CjXij
i=1j=0
St- Tolaj+ (1 —h)c)X;j =Y, + (1 —h)e; (5)
Z;-”:O(aj —(1=h)pX;j <Y, —(1—-h)g
a;j free ¢; =0,¢*|X;;| =0
i=1,2,..cc..l. nve j=0,1,.......... m.
After solution of model, center values A=(ao, a1, O2,........ Om) and spread values
C=(co,C1, C2,...... Cm) are obtained. After that, sub and upper regression equations are

constructed. These equations also represent the upper and lower limits.
Sub regression equation:

Y4 = Ag(ap — co) + X-1 Aj(a; — ¢;) (6)
Upper regression equation:

YU = Ag(ap + co) + 291 4i(a; + ¢) (7)
Calculated in the form of.
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The numbers used in the method developed by Tanaka's are fuzzy symmetric
triangular numbers and are estimated at the upper and lower limits.

4.2. Data Set

In this study, total assets, employment, technical profit / loss, financial profit / loss and
premium basic variables of insurance companies operating in the non-life field are
used. These data consist of a total of 168 observations covering the years of frequency
of 2016 to 2020. The sampling period is based on the data from 39 insurance
companies actively operating in the non-life area. Insurance data were compiled
from the official website of Turkey Insurers Association.

5. Findings and Results

5.1.Statistical Results

Panel data analysis was applied to the variables. First of all, unit root studies
were done on the variables. The test results are given in the following unit root in Table
3.

According to the Table 3, it is seen that there is a unit root in the total assets and
technical profit / loss variables, and there is no unit root in the financial profit / loss,
employment and premium variables. In order to make consistent estimates in panel
data analysis, logarithmic values of total assets and technical profit / loss variables
were taken, and the most suitable model was searched. The statistical values of the
model that can be considered as generated are given in the
Table 4.

Table 3. Unit Root Table

Unit root (1)
Variables 1=0 there is not unit root
I1=1 there is unit root
Total Assets (TOPV) =1

Employment (iSTH) 1=0
Technical profit / loss (TTKZ) I=1
Financial profit / loss (MK) 1=0

Premium (TOPRU) 1=0

The statistical values of the model that can be considered as generated are
given in Table 4. It is seen that the probability values of all variables are statistically
significant.

But, when we look at the other statistic values, such as, it is seen that the Durbin-
Watson value is insignificant, but R2 value is significant. Due to these statistical values,
the estimates to be made with the established panel regression model will not be
consistent.

Table 4. Statistical Results of Panel Regression

Variable Coefficient Standard error t-statistics Prob.

MK 7.85E-07 3.26E-07 2.405115 0.0176

TOPRU 8.85E-08 1.27E-08 6.971146 0.0000

LNTOPV 196.3170 28.32539 6.930777 0.0000

LNTTKZ -57.56409 24.54418 -2.345325 0.0205

C -2833.540 332.5709 -8.520108 0.0000

R-squared 0.707557 .

Adjusted R-squared 0.698489 Durbin-Watson Stat 0.776311
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Figure 2. Graph of Panel Regression Estimation
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5.2. Fuzzy Regression Results

Variables used in the panel regression model are used to find the coefficients
of the variables in the fuzzy regression model. The Tanaka method uses linear
programming which minimizes the fuzzy range at a certain fuzzy "h" level. A represents
the fuzzy number A = (a0, c0), the center value ao, and the co spread value. A fuzzy
number is a symmetric friangular fuzzy number. The spreading intervals are symmetrical
in symmetrical friangular numbers. In the study, at all "h" levels of fuzzy, the data were
solved by linear programming, which showed the best solution range.

In the Fuzzy Regression method, the upper and lower prediction intervals are
obtained by adding and subtracting the spread values from the central values of the
fuzzy numbers.

The upper and lower regression spreads are found with coefficients obtained
from linear programming, So as YAlower regression estimation and YV upper regression
estimation, obtained center and spread (ai, ci) values are given by the following
equations Y4 = Aq(ag — ¢p) + XI-14j(aj —¢;) and YV = Ay(ag + co) + X0-1 4;(a; + ¢;). In
this way, it is checked whether the original observation values fall intfo the estimated
lower and upper prediction ranges.

So that spread values will not be negative, the important point here is that the
absolute values of spread coefficients are taken. Logarithmic values of the variables
were taken to ensure consistency of the fuzzy solution. The coefficients of the variables
obtained by the Tanaka method and the level of fuzzy are given in the table below.

When the Table 5 is examined, the center values are all "0". The spread values,
or alternatively named the lower and upper regression limits, are obtained when the
spread values are added to and subtracted from the central values. A graph is
created to show the solution for better understanding of spread values. Using these
spread values, it is better understood that the actual values of dependent variable fall
to the predicted ranges when the graph is created.
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Table 5. Upper and Lower Estimation of Values of Fuzzy Regression

h=09 a c Yiower Y upper
LNMK 0,0000 0,0001 -0,0001 0,0001
LNTOPRU 0,0000 09,3102 -0,3102 0,3102
LNTOPV 0,0000  0,0453 00,0196 0,0196
LNTTKZ 0,0000 00196 -0,0453 0,0453
c 0,0001 7.7279 -7.7278 7,7280

When the Figure 3 is examined, it can be seen that the employment variable
falls to the lower and upper limit ranges. According to the result obtained from the
solution, the results are consistent with the solutions made with the related
independent variables. In other words, depending on the independent "h" value of
the model, it can explain the dependent variable by 90%. The actual values approach
the middle of the lower and upper estimate values. Another important point is real
employment values are closer to the upper limit.

Figure 3. Upper and Lower Limits For h=0.9 Value
h=0.9

15

10

-10

-15

ISTH Lower Limit Upper Limit

6. Conclusion

Different models with varying levels of fuzzy levels have been obtained that yield
upper and lower regression boundaries. In all of these models, the original
observational data fall into the upper and lower ranges. In the fuzzy level h = 09 which
is most appropriate within these ranges, the variation range of the total assets is 0,0906
%, financial profit-loss 0,0002 %, premium gain 0,6204 % and technical profit-loss 0,0392
%. In fuzzy regression method, minimum and maximum limits of variables related to the
minimum fuzzy range method were found and a usable model was established with
an accuracy of 90 %.

Consequently, using the fuzzy regression method, how intra-company variables
affect employment in insurance companies is estimated as a range. It has been
observed that the premium gain of companies is the first factor affecting the
employment of companies. It may be thought that the increase in the premium gain
of companies may affect employment positively. However, due to the current
technological developments and making many insurance fransactions online, it may
negatively affect employment in insurance companies. By determining the interval
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with fuzzy regression, it is shown in which percentage interval the asset size affects
employment.

According to the results obtained, it is seen that at the fuzzy level of 90 % is the
premium of the companies which is the variable affecting the employment in the
created model. In turn, this change is followed by total assets and others. The
alternative fuzzy regression solution gives more meaningful results to the variables
concerned.

The results obtained by the fuzzy regression method are quite better from the
panel data solution method in terms of the consistency of the estimates. When it is
desired to generate prediction models for the employment with financial variables of
the companies in the sector, the fuzzy regression method is good at creating
meaningful models and gives more consistent information about the coefficient of the
related arguments. According to the results of the fuzzy regression, the estimation
power shows a high estimated power of 90 %, and at the same time the actual values
fall into the forecast intervals.

If the results of the study will be interpreted economically and socially; it was
observed how internal variables, which are thought to affect the employment
capacity of insurance companies, affect employment in insurance companies.

It has been observed that the most effective variable on employment in
insurance companies is the premium gain. Increasing premium gain increases the
operating capacity of insurance companies economically and especially financially.
This also causes it to increase its competitiveness and return on future investments. It is
observed that the increase in the size of premium gain in insurance companies has a
positive effect onits employment. This effect will have positive effects on creating new
employment in the insurance sector. This increase in employment will also have
positive effects for the country's economy.

However, developing technology and making many insurance transactions
online will cause companies to decrease their employment capacity even if their
premium gain size increases. For example, there will be a decrease in needed field
sales staff and number of agencies. In this case, on the contrary, it will increase the
number of unemployed people in insurance sector and in the country. The decrease
in employment and increasing unemployment will affect both people and the
country's economy negatively. Economically, a negative outlook will occur in the
domestic and foreign markets.
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Ozet

Amagc: Ulkemiz vergi sisteminde katma deger vergisi (KDV) ve &zel tiketim vergisi
(OTV) olmak Uzere iki Gnemli dolayl vergi uygulamasi bulunmaktadir. Calismamizda,
KDV tevkifat uygulamasi ile matraha gére farklilastinimis OTV uygulamalarinin dolayli
vergileri dolaysiz vergilere yakinlastinp yakinlastrmadigi ve dolayl vergilerin
melezlesmesine sebebiyet verip vermedigi incelenmistir.

Yontem: Bu inceleme yapilirken her bir uygulamanin vergi teorisi ve vergi mevzuati
icerisindeki yerine deginilmistir. KDV'de tevkifat uygulamasinin incelenmesinde,
muUkellef kavrami ile vergi sorumlusu kavrami dolayli ve dolaysiz vergilerdeki
dizenlenme ve uygulanis tarzlar itibaryla karsilastinimistir. OTV'de dilim usuld artan
oranli tarife uygulamasinin incelenmesinde dolayl ve dolaysiz vergilerde matrah ve
vergi oranlarinin belirlenme kriterleri vergi tutarlannin hesaplanma sekilleri Uzerinden
orneklemeler yapilarak karsilastirmall bir analiz yapilmistir.

Bulgular: KDV tevkifati uygulamasinin, isleme ait KDV’'nin tamamen veya kismen
verginin iktisadi yUklenicisi konumunda olan alici/nihai tUketici tarafindan ddenmesi
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sonucunu dogurdugu ve mukellefiyet bakimindan dolayli vergilerin uygulama
mantgindan uzaklasidigi; OTV'de dilim usulU artan oranli tarifeye gére vergilendirme
uygulamasinda ise Ozellikle bireysel gelirlerin vergilendirimesinde édeme gucuUne
goére vergilendirme ve vergilendirmede adaleti saglamak amaciyla basvurulan dilim
usulU artan oranli tarife teknigi kullaniimasinin, matrahin oldukca genis belirlendigi
dolayli vergi uygulamalarinda &deme glUcUne gdére vergilendirme ve
vergilendirmede adalefi saglamak icin benimsenen istisna veya indirimli ya da
yUkseltilmis oran uygulamalarnndan saptigr belirlenmistir.

Sonug ve Katkilar: Her iki uygulamada da dolayll vergilerin &z niteligini olusturan
ilkelerden ve dolayll vergi uygulama pratiginden sapildigi ve bu uygulamalar ile
dolayl vergilerin dolaysiz vergilere yakinsadigi, bu durumun da dolayl vergilerin
melezlesmesine neden oldugu sonucuna ulasilmistir.

Sinirhliklar: Vergi mevzuatinin oldukca fazla ayrinti icermesi, bilgiye ve veriye
ulasmada yasanan zorlukiar.

Anahtar Kelimeler: Dolayli vergiler, Dolaysiz vergiler, MUkellef, Vergi sorumlusu.
Jel Kodu: H20, H21, H27

Abstract

Purpose: There are two important indirect tax practices in our country's tax system,
namely value added tax (VAT) and special consumption tax (SCT). In our study, it has
been examined whether the VAT withholding and differentiated SCT applications
according fo the tax base converge indirect taxes to direct taxes and whether they
cause hybridization of indirect taxes.

Methodology: While making this examination, the place of each application in tax
theory and tax legislation has been mentioned. In the examination of the withholding
application in VAT, the concept of taxpayer and the concept of tax liable were
compared in terms of their regulation and application styles in indirect and direct
faxes. In the examination of the incremental tariff application in the SCT, a
comparative analysis was made by sampling the determination criteria of the tax base
and tax rates in indirect and direct taxes, and the calculation methods of the tax
amounts.

Findings: The application of VAT withholding results in the payment of the VAT of the
fransaction by the buyer/end consumer, who is the economic confractor of the tax,
completely or partially, and the application logic of indirect taxes is avoided in terms
of liability; In the practice of taxation according to the tranche-based progressive tariff
in the SCT, the use of the franche method progressive tariff technique, which is used
fo ensure fairness in taxation and taxation according to the ability to pay, especially
in the taxation of individual incomes, is used to ensure fairness in taxation and taxation
according to the ability to pay in indirect tax applications where the base is
determined quite broadly. It has been determined that it deviates from the adopted
exemption or discounted or increased rate practices.
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Implications: It has been concluded that in both applications, the principles that
constitute the essence of indirect taxes and the practice of indirect taxation are
deviated and indirect taxes converge to direct taxes with these applications, which
causes the hybridization of indirect taxes.

Limitations: The tax legislation contains a lot of detail, and the difficulties in accessing
information and data.

Keywords: Indirect taxes, Direct taxes, Taxpayer, Tax liable.
Jel Codes: H20, H21, H27

1. Girig

Dolayl vergiler, ihtiyac duyulan kaynagdin hizli bir sekilde finansmanina imkdn
saglayan vergilerdir. TUketim ve harcama kaliplarnni degistirmedeki etkinlikleri ile de kisa
sirede maliye politikasi belirleyicileri icin vazgecimez hale gelmislerdir. Ulkemizde,
KDV'nin yUrGrlGge girmesine kadar gecen surecte dolaysiz vergi gelirlerinin toplam
vergi gelirleri icerisinde dolayll vergilerden daha yuUksek bir paya sahip oldugu
gorUimektedir. Ancak 1985 yilinda KDV'nin yUrUrlige girmesi ile birlikte bu grafik tersine
doénmuUstor. KDV'nin yOrUrlUkte olmadigl 1984 senesinde toplam vergi gelirlerinin yUzde
41,7'sini dolayll vergiler olustururken KDV'nin uygulamaya girdigi 1985 yilinda dolayli
vergilerin toplam vergi gelirleri icerisindeki payl yUzde 52,7'ye yUkselmis ve dolaysiz
vergi gelirlerinin toplam vergi gelirleri icerisindeki payinin Uzerine cikmistir.

Sekil 1: 1976-1986 D6&nemi Dolayli ve Dolaysiz Vergilerin Toplam Vergi Gelirleri
icerisindeki Payi

48,0 / 52,0
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DOLAYSIZ VERGILERIN TOPLAM VERGI GELIRLERI ICIDEKI PAY!

Kaynak: https://muhasebat.hmb.gov.ir/genel-yonetim-butce-istatistikleri adresinden derlenen bilgiler ile
tarafimizca hazirlanmistir.

islemler/tUketim/harcamalar Uzerinden alinan vergiler, tUm mal ve hizmetler
Uzerinden her el degistirme asamasinda yalnizca ilgili safhada ilave edilen deger
Uzerinden alinan katma deger vergisi (KDV) gibi genel ve yavyil islem vergileri ile
ekonomik sirkUlasyonun (Uretim, ithalat, satig, tUketim vb.) yalnizca bir safhasinda alinan
toplu islem vergileri olarak ikili bir yapi gosterirler.
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Dolayl vergilerin islemler/tUketim/harcamalar Uzerinden ne sekilde alinacagi
konusundaki teorik tartismalar ve denemeler sonrasinda genel ve yayil bir islem vergisi
olan KDV uygulamasi gelistiriimistir. Bu baglamda, KDV gider vergileri evriminde son
safhayl temsil etmektedir (Oncel, 1973: 291). S&z konusu uygulama, basta gelismis
Ulkeler olmak Uzere, Avrupa Birligi, OECD, IMF gibi uluslararasi/uluslar UstU kuruluslarca
da benimsenmis ve Uye Ulkeler icin tavsiye edilmis veya Uyeligin sartl olarak zorunlu
tutulmustur. Ulkemizde de 1/1/1985 tarihi itibaryla KDV uygulamasina gecilmistir.
KDV'nin yUOrorlige girmesi ile ekonomik sirkUlasyondaki tUm mal teslimleri ve hizmet
ifalarnnin vergilendiriimesi hedeflenmisken 1/8/2002 tarininden itibaren sadece belirli ve
az sayidaki mal grubunu konu edinen OTV uygulamasi yorirnoge konulmustur. OTV,
2002 yilinin son 5 ayinda uygulanmis olmasina ragmen toplam vergi gelirlerinde kayda
deger bir artis saglamistir. Bu durum vergi gelirleri icerisinde dolayl vergi gelirlerinin
payini daha da yUkseltmistir. 2002 yilinda OTV'nin yorirlige girmesi ile dolaysiz/dolayli
vergi gelirlerinin toplam vergi gelirleri icerisindeki dagilimini gésteren grafikte aradaki
makasin acildigr net bir sekilde gdrulmektedir.

Sekil 2: 1984-2020 D&nemi Dolayli ve Dolaysiz Vergilerin Toplam Vergi Gelirleri
icerisindeki Payi

Milyon TL
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Kaynak: https://muhasebat.nmb.gov.tfr/genel-yonetim-butce-istatistikleri adresinden derlenen bilgiler ile
tarafimizca hazilanmustr.

Toplam vergi gelirlerinin 1984-2020 tarih araligindaki kompozisyonunu gdsteren
Sekil 2'deki grafikte, OTV’nin yUrirlikte olmadidi 2001 yilinda yUzde 59,5 olan dolayli
vergilerin toplam vergi gelirleri icerisindeki pay, OTV'nin yilin yalnizca 5 ayinda
yUrUrlUkte bulundugu 2002 yilinda yUzde 66,3'e yUkselmistir.

KDV ve OTV, dolayli vergilere ait sistem, ydntem ve mekanizmalar cercevesinde
uygulanan vergilerdir. Ancak 6zellikle son dénemlerde yapilan bazi dizenlemeler ile
esasen dolaysiz vergi uygulamalan icin gelistirilmis baz sistem, ydntem ve
mekanizmalarn KDV ve OTV'ye tasindidi gértimektedir. Calismamizin temelini, dolaysiz
vergi uygulamalarina ait sistem, ydntem ve mekanizmalan esas alan baz
uygulamalarnn, dolayli vergi mantigina ve sistematigine uyup uymadigi
olusturmaktadir. Bu uygulamalann KDV ve OTV sistematiginden uzaklasiimasi sonucunu
dogurup dogurmadidi ve boylece dolayll vergilerin dolaysiz vergilere yakinsamasina,
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bir baska ifadeyle, bu vergilerin melezlesmesine neden olup olmadigi tartisimaktadir.
Bu degerlendirmeye geciimeden énce, mukellef/vergi yGkUmlUsU ve vergi sorumlusu
ile matrah ve oran konusuna iliskin genel bir cerceve cizilecektir.

2. Literatir/Mevzuat incelemesi

Bu bdlumde ilk olarak, vergi mUkellefi ve vergi sorumlusunun genel vergi mevzuati
icerisindeki yerine ve bu kavramlarn teorik alt yapisina yer verilmistir. izleyen
bolumlerde vergi mukellefi ve vergi sorumlusu kavramlarini dolaysiz ve dolayl vergiler
bakimindan karsilastirabilmemiz amaciyla her iki vergi tUrG itibarnyla vergi mukellefi ve
vergi sorumlusu tanimlanmis ve kapsamlarn ortaya konulmustur. Bu bdélimde ele
aldigimiz ikinci konu ise vergi matrahi ve vergi orani/tarifesidir. S6z konusu kavramlarin
kisa bir tanimina yer verildikten sonra bu kavramlar dolaysiz ve dolayl vergiler
bakimindan ayr ayr incelenmistir.

2.1. Vergi Mukellefi ve Vergi Sorumlusu

Ulkemizde uygulanmakta olan vergi kanunlarnnin usul hikUmlerine 213 sayili
Vergi Usul Kanunu'nda (VUK)#4 yer verilmistir. Bu kanun, vergi sistemimizde yer alan
vergilerin genel uygulama esaslarini belirler. MUkellef ya da vergi yokimlusu VUK'un 8.
maddesinin birinci fikrasinda, “vergi kanunlarina gére kendisine vergi borcu terettUp
eden gercek veya tUzel kisi” olarak tanimlanmistir. Ayni maddenin ikinci fikrasinda da
vergi sorumlusu tanimina yer verilmistir. Buna goére, “Vergi sorumlusu verginin ddenmesi
bakimindan, alacakli vergi dairesine karsi muhatap olan kisidir.”

GorUlecegi Uzere VUK, vergi yUkUmIUsU ve vergi sorumlusunu kisaca tanimlamis
ve vergi yukiUmlUsU ve vergi sorumlusunun belirlenmesini ilgili vergi kanunlarina
birakmistir. Her bir vergi kanununda kendi uygulamasi bakimindan vergi mukellefi ve
vergi sorumlusunun kimler oldugu belirlenmistir.

Bu durumda, vergi yukimlUsuU ile vergi sorumlusu arasindaki fark ortaya
konulmalidir. Vergi mUkellefine yUklenen baslica ddev, -teoride maddi 6dev olarak
ifade edilir- vergi borcunu ddemektir. Vergisi ile ilgili sekli ddevleri de yine kendi
sorumlugundadir. Dolaysiyla vergi yUOkUmlUsU, “sahsinda vergiyi doguran olay
gerceklesen ve vergi hukuku iliskisinden kaynaklanan maddi ve sekli ddevleri” yerine
getirmekle sorumlu kisidir. Vergi sorumlulugunda ise yukarnda belirtilien gdrevler, asil
mukellef adina Ustlenilmistir. Bir baska deyisle séz konusu maddi ve sekli édevler esasen
bir baskasina ait verginin 6denmesi ve beyaniyla ilgilidir. Teoride bu durum, ilgili kisinin
sahsinda gerceklesmeyen bir vergiyi doguran olaya iliskin vergiyle ilgili maddi ve sekli
Odevleri yerine getirmekle sorumlu tutulmasi olarak ifade edilir. Kendisi verginin
muhatabil olmadigi halde vergi sorumlusuna yasa ile yUklenen bu édevler, verginin asll
yUkUmIUsunden kesilerek/tahsil edilerek vergi dairesine ddenmesi ve bununla ilgili
beyanname vermek/bildirimde bulunmak gibi sekli &devleri yerine getirmektir (Akkaya,
2012: 85-86).

2.1.1. Dolaysiz Vergilerde Vergi Mukellefi ve Vergi Sorumlusu

Dolaysiz vergiler olarak ifade edilen ve vergi sistemimizde gelir ve kurumlar
vergisi olmak Uzere iki ana kalemden olusan vergi uygulamalar acisindan vergi
yUkUmlUsU ve vergi sorumlusu ilgili kanunlarnda dizenlenmistir.

410/1/1961 tarinli ve 10703 sayill Resmi Gazete'de yayimlanmistir.
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Ulkemiz vergi sisteminde gercek kisilerin vergilendiriimesini dUzenleyen 193 sayili
Gelir Vergisi Kanunu'nda® (GVK) vergi uygulamasi bakimindan sahsilik (uyrukluk) ilkesi
on planda tutulmus, Kanunda belirtilen baz durumlarda ise mulkilik/yersellik ilkesine
gore vergilendirme esas alinmistir. Bu baglamda gelir vergisi mUkellefiyeti ile ilgili olarak
iki durum ortaya cikmaktadir. Birinci grup mukellefler sahsilik/uyrukluk ilkesine goére
vergilendirilen TUrkiye sinirlar icerisinde ikamet edenler-ki kesinftisiz bir sekilde 6 aydan
fazla Turkiye'de kalanlar Turkiye'de yerlesmis sayilirlar- ile TUrkiye'de ikamet etmemekle
birlikte kamuya ait bir idare, kurum ya da kurulusun veya TUrkiye'de yerlesik bir kurulus
veyahut isletmenin yurtdisindaki isleri nedeniyle yabanci Ulkelerde ikamet eden TUrk
vatandaslandir. Bu sekilde vergilendirmeye “tam mukellefiyet” adi verilir.¢ ikinci grup
mukellefiyette ise mulkilik/yersellik ilkesine gbdre vergilendirme séz konusudur. Bu
kapsama giren mukellefler birinci grup icerisinde yer almamakla birlikte TUrkiye'de
sUrdirdugu faaliyetlerinden gelir elde eden kisilerdir ve bu kisiler yalnizca TUrkiye'den
elde efttikleri kazang ve iratlar Uzerinden vergilendirilirler. Bu sekilde vergilendirme ise
“dar mukellefiyet” olarak adlandinlir (SenyUz vd., 2022: 10-12).

Ote yandan, GVK'de vergi sorumlusu tanimlanmamis ancak kimlerin hangi
islemlerden kaynaklanan vergiyi kaynaginda keserek vergi dairesine yatrmak ve
bununla ilgili sekli &devleri yerine getirmek zorunda olduklar Kanun'un 94. maddesinde
ayrintill bir sekilde duzenlenmistir. Buna gére;

i. Kamu idare ve muesseseleri,

i. Ikfisadi kamu mUesseseleri,

iii.  Sair kurumlar,

iv. Ticaret sirketleri,

v. s ortakliklar,

vi. Dernekler, vakiflar, dernek ve vakiflann iktisadi isletmeleri,

vii. Kooperatifler,

viii. Yatinm fonu ydnetenler,

ix. Gercek gelirlerini beyan etmeye mecbur olan ficaret ve serbest meslek
erbabiile

X. Zirai kazanclanni bilanco veya zirai isletme hesabi esasina gére tespit eden
ciftciler,

Aynl maddede sayllanlara nakden veya hesaben dédeme yaptiklan srada
(avans olarak yaptiklarn édemeler dahil), istinkak sahiplerinin gelir vergilerine mahsuben
tevkifat yaparlar.

Kurum kazanclarnin vergilendiriimesini dizenleyen 5520 sayili Kurumlar Vergisi
Kanunu'nun’ (KVK) 2. maddesinde kurumlar vergisi mukellefleri sayilmistir. Kurumlar
vergisi uygulomasinda da tam ve dar olmak Uzere iki mukellefiyet t0r0 bulunmaktadir.
Buna gore;

i Sermaye sirkeftleri,
ii. Kooperatfifler,

ii. iktisadi kamu kuruluslari,

506/1/1961 tarihli ve 10700 sayill Resmi Gazete'de yayimlanmistir.
6193 sayill GVK'nin 3. maddesi.
7 21/06/2006 tarihli ve 26205 sayll Resmi Gazete'de yayimlanmistr.
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iv. Yabanci devletlere, yabanci kamu idare ve kuruluslarina ait veya bagli
olup, bu maddenin birinci ve ikinci fikralar disinda kalan ticari, sinai ve zirai isletmeler,

V. Dernek veya vakiflara ait iktisadi isletmeler ile
Vi. Is ortakliklar

Kurumlar vergisinin mukellefidirler. Kanuni ve is merkezinin her ikisi de yurtdisinda
bulunan kurumlar ise TUrkiye'deki faaliyetlerinden elde edecekleri kazanc ve iratlar
Uzerinden dar mukellef olarak vergilendirilirler. Vergi sorumlusu ise GVK'de oldugu gibi
5520 sayil KVK'da da tanimlanmamis ancak vergi kesintisi yapmak zorunda olanlar ve
kesinti yapmalar gereken durumlar sayma usulUyle belilenmistir.8

Bu hukUmler birlikte degerlendirildiginde dolaysiz vergiler bakimindan mukellef,
sahsinda vergiyi doguran olay gerceklesen ve vergiyle ilgili maddi ve sekli édevlerini
yerine getirmekle yokUmlU olan kisidir. Vergi sorumlusu ise tarafl oldugu bir islemde
baskasina ait vergiyi kaynaginda keserek vergi dairesine infikal ettiren kisidir.

2.1.2. Dolayl Vergilerde Vergi Mukellefi ve Vergi Sorumlusu

Ulkemizde dolayli vergi uygulamalan baglominda genel tUketim/harcama
vergisi olarak KDV ve sinirli sayida esyayl/Gront konu alan OTV'nin yani sira haberlesme
ve iletisim hizmetleri Uzerinden alinan dzel iletisim vergisi (O1V), bankacilik hizmetleri
karsiiginda alinan komisyon ile faiz, kambiyo islemleri vb. bankacilik islemleri Uzerinden
alinan banka ve sigorta muameleleri vergisi (BSMV), her t0rl0 mUsterek bahis ve talih
oyunlar Uzerinden alinan sans oyunlar vergisi (SOV), elektronik ortamda sunulan sesli,
gorsel veya dijital icerik sunumu, dijital ortamda verilen reklaom hizmetleri vib. hizmetleri
vergilendiren dijital hizmet vergisi, otel, motel, pansiyon vs. konaklama yerlerinde
sunulan geceleme, yeme, icme vb. hizmetler Uzerinden alinan konaklama vergisi gibi
vergi uygulamalar bulunmaktadir. Calismamizda dolayl vergi uygulamasi olarak iki
ana kalemi olusturan KDV ve OTV bakimindan vergi mukellefi ve vergi sorumlusu
kavramlarina kisaca deginilecektir.

3065 sayill KDV Kanunu’'nun? 8. maddesinde verginin mukellefi belirlenmigtir. Bu
belilemede KDV Kanunu'nun 1. maddesindeki verginin konusunu olusturan islemler
esas alinmistir. KDV'nin muokellefi;

i. Malteslimi ve hizmet ifasi hallerinde bu islemleri yapanlar,

ii. Ithalatta mal ve hizmetiithal edenler,

ii. Transit tasimalarda gumrik veya gecis islemine muhatap olanlar,

iv. MUzayede mahallerinde yapilan satislarda bu satislan gerceklestirenler,
v. PTT Genel MUdUrlGgu ve radyo ve televizyon isleticileri,

vi. Her t0rl0 mUsterek bahis ve talih oyunlarni tertip edenler,

vii. Profesyonel sporcu ve sanatcilarnn katildigr etkinlikleri dGzenleyenler,

viii. GVK’'nin 70 inci maddesinde sayilan mal ve haklar kiraya verenler ile

8 5520 sayil KVK'nin 15. maddesi.
92/11/1984 tarinli ve 18563 sayill Resmi Gazete'de yayimlanmistir.
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ix. Istege badlh mikellefiyette talepte bulunanlardir.™®

Verginin mukellefi olarak maddede sayilanlara yasanin yUkledigi 6dev, verginin
konusuna giren islemlerinden kaynaklanan KDV'yi, mal veya hizmetin alicisi/nihai
tUketicisi olanlardan tahsil edip, bu islemler nedeniyle yUklendigi/&édedigi KDV'yi
indirdikten sonra vergi dairesine ddemekten ibarettir.

Vergi sorumlulugu uygulamasina KDV mevzuatinda da yer verilmistir. S6z konusu
dUzenleme esasen Hazine ve Maliye Bakanligi'na verilen bir yetkiden ibarettir. KDV
Kanunu’'nun 9. maddesindeki dUzenlemeye gbre Bakanlik, bazi durumlarda isleme ait
verginin yasal yukimlusU yerine isleme taraf olanlar -cogunlukla verginin iktisadi
yUklenicisi konumundaki alici- tarafindan sorumlu sifatiyla beyan edilip édenmesine
karar verebilir.

Bu durumlardan ilki KDV'nin mulkilik/yersellik ilkesine gbre uygulanan bir vergi
olmasinin tabii sonucudur. Vergiye tabiislemi yapanin TUrkiye icinde ikametgdahi, isyeri,
kanuni merkezi ve is merkezi bulunmuyorsa séz konusu islemlere ait vergi TUrkiye'de
yerlesik alici tarafindan sorumlu sifatiyla édenecektir. Bakanhgin yasal yokimlU yerine
verginin 6denmesinden aliciyl sorumlu tutma konusunda yetkili oldugu ikinci durum ise
vergi alacagnin guvence altina allnmasi amaciyla getirecedi  sorumluluk
uygulamalandir. Bakanlik bu yeftkisini basta hizmet ifalan olmak Uzere vergi kayip ve
kacagi olma ihtimalinin yUksek oldugu pek cok islem tUrG icin kullanmigtir. Calismamizin
inceleme konusunu bu kapsamdaki sorumluluk uygulamalar olusturmaktadir.

KDV'de sorumluluk uygulamasi kapsaminda ele alinan OcuncU durum fili
envanter sirasinda isyerinde belgesiz mal bulunduranlarnn sorumlulugudur. Bu kisiler s6z
konusu mallar temin etmeleri/almalarn sirasinda édemeleri gereken KDV'yi sorumlu
sifatiyla beyan edip 6demek durumundadirlar. KDV Kanunu'nun 9. maddesinde
sorumluluk uygulamasi getfirilen son durum ise 5300 sayili Tarnm UrGnleri Lisansl
Depoculuk Kanunu'' kapsaminda yapilan islemler ile ilgili sorumluluk uygulamasidir.
5300 sayill Kanuna gére dUzenlenen UrUn senetlerinin, senedin temsil ettigi Oron0
depodan cekecek olanlara teslimine ait KDV'nin édenmesinden lisansl depo isleticileri
sorumludur.

Bu calismada ele alacagmiz konu, yukanda ifade ettigimiz Uzere Bakanlgin
yetki kullanmak suretiyle bir isleme ait vergiyi (kismen veya tamamen) Kanunun 8 inci
maddesi ile belirlenen muUkellefi yerine alicisina, bir baska deyisle verginin
iktisadi/gercek yUklenicisine o6detmesidir ve bu ydnUyle de dolaysiz vergi
uygulamalarnndaki vergi sorumlusundan ayrnimaktadir.

Sinirl sayida mal grubunu vergilendirmeyi amaclayan OTV'de ise her bir mal
grubu (liste) itibanyla verginin mukellefi belilenmistir. 4760 sayili OTV Kanunu’nun!2
mukellef ve vergi sorumlusunu dizenleyen 4. maddesinde verginin mukellefi;

10 KDVK 8/2'de vergiye tabi bir islemi bulunmadidl halde vergi hesaplayanlar ile isleme ait vergi oraninin Uzerinde bir
vergi orani uygulayanlann da bu sekilde hesapladiklan/tahsil ettikleri vergiyi 6demekle yUkimlU olduklan hUkme
baglanmigstir.

1117/2/2005 tarihli ve 25730 sayili Resmi Gazete'de yayimlanmistr.
12.12/6/2002 tarihli ve 24783 sayili Resmi Gazete'de yayimlanmistr.
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Kanuna ekli (1), (ll) ve (IV) sayil listelerde sayllan mallar ile (Il) sayil listede
sayllan mallardan kayit ve tescile tabi olmayanlarimal, insa ve ithal edenler
ile bu mallann muzayede suretiyle satisini gerceklestirenler,

i. (Il) sayil listedeki mallardan kayit ve tescile tabi olanlar icin motorlu arac
ticareti yapanlar, kullanmak Uzere ithal edenler veya muzayede yoluyla satisini
gerceklestirenlerdir.

OTV bakimindan vergi sorumlusu ise KDV Kanunundaki dUzenlemenin bir
benzeridir. Dolayll vergi uygulamasinin mulkilik/yersellik ilkesinden kaynaklanan ve
verginin konusuna giren mallar teslim edenin Turkiye icinde ikametgdhi, isyeri, kanuni
merkezi ve is merkezi bulunmamasi halinde s6z konusu islemlere ait verginin
ddenmesinden Torkiye'de yerlesik alicyr sorumlu tutan uygulama OTV bakimindan da
kabul edilmistir. Yine vergi alacagini glvence altina almak amaciyla Bakanlik, isleme
taraf olanlar verginin 6denmesinden sorumlu tutma konusunda yetki sahibidir.

2.2. Matrah ve Vergi Orani/Tarifesi

Matrah, verginin Uzerinden hesaplandigi deger veya miktardir. Vergi alacaginin
belirlenmesinde esas alinacak deger veya miktar ifade eden matrah, tanimindan da
anlasilacagi Uzere deger olabilecegdi gibi miktar da olabilir. Matrah olarak miktarin esas
alindigr (6rnegin benzinin litresi, alkolll icecegdin alkol derecesi, tGtUn mamullerinde her
bir dal veya paket gibi) vergi uygulamalarina “spesifik vergiler”, degerin esas alindidi
vergilere ise "ad valorem” vergiler denir (Akdogan 1989: 114). Vergi sistemimizde, her
iki vergi tUrunun de &rnekleri mevcuttur.

2.2.1. Dolaysiz Vergilerde Matrah ve Vergi Orani/Tarifesi

Ulkemizde uygulanan dolaysiz vergiler, vergi édeme gicine daha uygun bir
yaplya sahip olan “ad valorem” vergilerdir (Akdogan, 1989: 230). Gercek kisilerin
odeyecegi gelir vergisi, GVK'de belirlenen kriterler cercevesinde her bir gelir kalemi
itibariyle tespit edilir ve toplanan gelir vergisi matrahindan indirimler dustldUkten sonra
GVK'nin 103. maddesindeki tarifeye gére vergi hesaplanir. S6z konusu tarife, dilim usulU
artan oranli bir tarife olup, gelirin alt dilimlerine dUsUk oranlar uygulanirken gelir arttikca
uygulanacak oranlar da yUkselir. Kurum kazanclarinin vergilendirimesinde ise kurumlar
vergisi  yukumlUlerinin - bir hesap d&nemi icerisindeki safi kurum kazanclar
vergilendirmede esas alinir. Deger olarak (ad valorem) tespit edilen matraha KVK'nin
32. maddesinde yer alan sabit oran uygulanarak vergi hesaplanir.

2.2.2. Dolayh Vergilerde Matrah ve Vergi Orani

Dolayll vergi uygulamasi olarak incelemeye calishgmiz KDV ve OTV, vergiye
tabi bazi kalemlerde matrahin tespiti konusunda farklilik g&sterir. Yayili bir islem vergisi
olan KDV'de matrah son derece genis bir sekilde belirlenmistir. KDV Kanununun “Teslim
ve Hizmet islemlerinde Matrah” bashdini tasiyan 20. maddesinde, “Teslim ve hizmet
islemlerinde matrah, bu islemlerin karsiigini teskii eden bedeldir.” ifadesine yer
verildikten sonra hemen arkasindan gelen (2) numaral fikrada bedel deyimine aciklik
getirilmistir. Buna goére bedel deyiminden kasit, “... mal teslim alan veya kendisine
hizmet yapilan veyahut bunlar adina hareket edenlerden bu islemler karsiiginda her
ne suretle olursa olsun alinan veya bunlarca borclanilan para, mal ve diger suretlerde
saglanan ve para ile temsil edilebilen menfaat, hizmet ve degerler toplamidir”.
Yasada, yukanda yer alan bu genis fanmlamayla da yetinimemis ve izleyen
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maddelerde matraha dahil olan unsurlar ile dahil olmayan unsurlara ayrica yer
verilmistir.

KDV, vergiye tabi isleme ait matraha KDV Kanununun 28. maddesinin verdigi
yetkiye istinaden Cumhurbaskaninca belirlenen KDV oranlanndan islem icin belirlenen
sabit KDV  oraninin  uygulanmasi  suretiyle  hesaplanir.  Ozel tUketim  vergisi
uygulamasinda ise farkli bir durum séz konusudur. OTV'ye tabi olan her bir mal grubunu
iceren OTV Kanununa ekli listeler itibanyla vergi matrahlarinin tespitinde farkli usuller
belirlenmistir. Kanunun matrah ve dlculerini dizenleyen 11 inci maddesine gore; ()
saylll Listedeki akaryakit OrOnlerinin - matrahi (kilogram, litre, metrekUp, standart
metrekUp ve kilokalori) ile (lll) sayil Listenin (A) cetvelindeki alkollb iceceklerin matrahi
(litre ve icerdikleri alkol derecesi) ve yine (lll) sayili Listenin (B) cetvelinde yer alan t0tin
UrOnlerinin matrahi (adet, gram) spesifik nitelik tasimaktadir. Bunlann disinda kalan
OTV'ye tabi mallann matrahi ise OTV haric KDV matrahini olusturan unsurlardan
olusmakta, bir baska deyisle, ad valorem nitelige sahip bulunmaktadir. Dolayisiyla
Kanun kapsamindaki mallara ait OTV hesaplanirken bir kismina miktan Uzerinden bu
mal icin belirlenen vergi orani, bir kismina da KDV matrahini olusturan unsurlar
cercevesinde belirlenen dederine o esya icin belirlenmis OTV orani uygulanrr.

3. Dolayl Vergi ilkelerinden Sapan Uygulamalar

Dolayl vergiler, farkli dinamiklere sahip vergilerdir. Temel ilkeler ve uygulanis tarzlan
itibanyla dolaysiz vergilerden ayrilirlar. Dolayl vergileri dolaysiz vergilerden ayiran en
onemli farklilk mukellefiyet konusunda ortaya cikar. Zira dolayl vergilerde verginin
yasal mukellefi, dolaysiz vergilerde oldugu gibi verginin ayni zamanda ikfisadi
yUklenicisi konumunda bulunmaz. Dolaysiz ve dolayli vergi uygulamalar arasindaki bir
diger farklilk da matrah ve vergi orani/tarifesi konusundadir. Dolaysiz vergiler, adaleti
saglama konusunda 6deme gucUne goére vergilendirme yaklasiminin 6n planda
oldugu mukellefin sahsi ve ailevi durumunu goézeten vergilerdir (Kirmanoglu, 2021: 275).
Dolayl vergiler ise ilgili oldugu vergi konularinin kimler tarafindan sahiplenilecedi
onceden belli olmayan anonim karakterli vergilerdir. Bu nedenle matrah genis
kapsamli olarak belirlenir ve bu genis matraha sabit bir oran uygulanmak suretiyle vergi
hesaplanir (Akdogan, 1989:231). Bu bdlimde dolayl vergi uygulamasindan sapma
olarak nitelendirdigimiz KDV'de tevkifat uygulamasi ve OTV'ye tabi baz mallarda
uygulamaya konulan dilim usulU artan oranli tarifeye gére vergilendirme konular ele
alinmaktadir.

3.1. Katma Deger Vergisinde Tevkifat Uygulamasi

Dolayl vergi uygulamasindan sapma olarak degerlendirdigimiz ik konu KDV'de
tevkifat uygulamasidir. Bu bdlimde dncelikle Ulkemizde KDV tevkifatl uygulamasinin
kapsamina yer verdik ve uygulamaya ydnelik son dénemdeki gelismeleri ele aldik.
Uygulamanin dolayli vergi mantidi ile ne derecede 6rtUstigunU ortaya koymak ve bir
karsilastrma yapmak amaciyla da Avrupa Birligi'nin KDV'de tevkifat uygulamasina
yaklasimini arastirdik.

3.1.1. Turkiye'de KDV Tevkifati Uygulamasi

Tevkifat, Arapca kdékenli bir kelime olup, para konusunda kesinti yapmak ve
tutuklamak anlamlarina gelmektedir (TDK, GUncel TUrkge SozlUk, “Tevkifat” Maddesi).
Vergisel anlamda tevkifat ise verginin hak sahiplerine édenmesi sirasinda kaynakta
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kesiimesini ifade eder (SenyUz vd., 2022:157) KDV Kanunu'nun 9. maddesi vergi
sorumlusunu duzenlemektedir. Yayili bir islem vergisi olan KDV, vergiye tabi islemi
gerceklestirenin - kimligiyle ve ikametgahiyla ilgilenmez (KDV Kanunu Md.1).
Vergilendirmek icin malin Turkiye'de teslim ediimesi veya hizmetten Turkiye'de
yararlanilmasi yeterlidir (KDV Kanunu Md.é). Bu durumda TUrkiye'de vergiye tabi bir
teslim veya hizmet ifa eden kisinin TUrkiye'de ikametgahinin, isyerinin, kanuni merkezi
ve is merkezinin bulunmamasi halinde vergi ne sekilde tahsil edilecektire Bu noktada
KDV Kanunu'nun 9. maddesindeki hUkUm devreye girmekte ve Bakanlk mal veya
hizmetin TUrkiye'deki alicisini verginin ddenmesinden sorumlu tutmaktadir.

Baz durumlarda ise vergiye tabi islemi yapanlar TUrkiye'de bulunmakla birlikte
baska faaliyetleri nedeniyle KDV muUkellefiyetleri bulunmamakta veya arizi bir islem
nedeniyle mukellefiyete tabi tutulmalan 6ngdérilmemekte ya da mukellefiyetle ilgili
Odevlerini yerine getirecek yetkinlige sahip olmadiklar icin verginin ddenmesinden
alici/nihai tUketici konumundaki kisi (KDV muUkellefi ve/veya bu yetkinlige sahip olmak
kaydiyla ) sorumlu tutulmaktadir.’® Ornedin, GVK’nin 18. maddesindeki serbest meslek
kazanci istisnasi kapsamindaki islemlerde belli sartlar dahilinde isleme ait verginin
tamami hizmetin alicisi tarafindan sorumlu sifatiyla beyan edilip édenir. Yine KDV
Kanununun 1/3-f maddesi uyarinca vergiye tabi olan GVK'nin 70. maddesindeki mal
ve haklarin kiralanmasi islemleri ile tasinir ya da tasinmazlarini reklam amacl kiraya
verenlerin baskaca faaliyetleri nedeniyle KDV mukellefiyetlerinin bulunmamasi halinde
isleme ait verginin famami kiralama ve reklam hizmetinden yararlanan KDV mukellefi
tarafindan sorumlu sifatiyla beyan edilip ddenecektir. Yukanda sayllan tevkifat
uygulamalarnnda isleme ait KDV tutarinin tamami alici tarafindan kesilerek vergi
dairesine beyan edilip 6dendigi icin bu uygulamalar “tam tevkifat” uygulamasi olarak
adlandirilir.

Bakanlik, 9. madde ile kendisine verilen yetkiyi yukarda sayillan ve KDV'nin isleyis
sistematiginden kaynaklanan durumilar icin kullandigr gibi her iki tarafin KDV muUkellefi
oldugu durumlar ile belirlenmis baz kurum ve kuruluslarca yapilan hizmet alimlar icin
de kullanmistir. Buna gore;

a) KDV muUkellefleri (MUkellefiyetleri, yalnizca bu bdlum kapsamindaki tevkifata
tabi islemlere ait sorumluluktan kaynaklananlar -yani “b” bdliminde
sorumlu tayin edilen kurum ve kuruluslar- haric. Onlar sadece sorumlu
sifatiyla KDV mukellefiyetleri baglamindaki islemler nedeniyle KDV tevkifati
yapacaklardir).

b) Belirlenmis alicilar (KDV mukellefi olsun olmasin):

i. 5018 sayili Kanuna ekli cetvellerde yer alan idare, kurum ve kuruluslar, il
Ozel idareleri ve bunlarin teskil ettikleri birlikler, belediyelerin teskil ettikleri
birlikler ile kdylere hizmet gétirme birlikleri,

i. Yukanda saylanlar disindaki, kanunla veya Cumhurbaskanhgi
Kararnamesiyle kurulan kamu kurum ve kuruluslari,

ii. Doner sermayeli kuruluslar,

iv. Komu kurumu niteligindeki meslek kuruluslar,

v. Kanunla kurulan veya tUzel kisiligi haiz emekli ve yardim sandiklar,

vi. Bankalar,

13 sayet alici/nihai tUketicinin herhangi bir mUkellefiyeti ve/veya yetkinligi bulunmuyorsa vergi yasal mukellefi tarafindan
odenir.
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vii. Sigorta, reastrans ve emeklilik sirketleri,

viii. Sendikalar ve Ust kuruluslari,

ix. Vakif Oniversiteleri,

X. Mobil elektronik haberlesme isletmecileri,

xi. BUyUksehir belediyelerinin su ve kanalizasyon idareleri,

xii. Kamu iktisadi tesebbuUsleri (Kamu iktisadi Kuruluslar, iktisadi Deviet
TesekkUlleri),

xiii. Ozellestirme kapsamindaki kuruluslar,

xiv. TUrkiye Varlik Fonu ile alt fonlara devredilen kuruluslar,

xv.Organize sanayi bolgeleri,

xvi. Menkul kiymetler, vadeli islemler borsalar dahil bUtin borsalar,

xvii. Yandan fazla hissesi dogrudan yukarnda saylan idare, kurum ve
kuruluslara ait olan (tek basina ya da birlikte) kurum, kurulus ve isletmeler,
xviii. Paylan Borsa istanbul (BIST) A.S.'de islem gdren sirketler,

xix. Kalkinma ve yatinm ajanslari,

KDV tevkifati yapmakla sorumludurlar.’ Yukarnda sayillan idare, kurum ve
kuruluslar satin  aldiklari belirli hizmetlerin ifasindan kaynaklanan KDV  tutarlannin
Bakanlikca belirlenen kismini, saticiya édemez (alikoyar/keser/tevkif eder) ve sorumiu
sifatiyla dogrudan vergi dairesine yatinrlar. S6z konusu uygulamalarda isleme ait KDV
tutarnin tamami yerine bir kismi kesintiye tabi tutuldugu icin bu uygulamalar “kismi
tevkifat” uygulamasi olarak ifade edilir.

Tevkifat uygulanacak islemler ile tevkifat oranlan KDV Genel Uygulama
Tebliginin (I/C-2)'5  bdlUmUnde aynntill bir sekilde dUzenlenmistir. Ornegin, bir banka
subesine ait binada yapilacak bir tadilat islemi yapim isleri kapsaminda tevkifata tabi
tutulacak ve isleme ait KDV tutannin (4/10)'u kesilerek isi yapana &ddenmeyecek,
banka tarafindan sorumilu sifatiyla dogrudan vergi dairesine beyan edilip 6denecektir.

KDV mukellefleri arasindaki bazi islemler de kismi tevkifat uygulamasi
kapsamindadir. Ornedin, agac isleme endUstrisinde kullanilan ve ilk madde-malzeme
niteliginde olan agag, tomruk, odun ve bunlann dnceden belilenmis dlcUlerde
biciimesiyle elde edilen insaatlk, dogramalik, marangozluk, mobilyalk ve benzeri
kereste, mobilya ve kereste imalati sonucu ortaya cikan kirpinti, cita ve benzeri imalat
artiklar ile odun artigi talas teslimleri tevkifat uygulamasi kapsamindadir. Agac isleme
faaliyetinde bulunan bir KDV mukellefinin, mobilya imal eden bir KDV mukellefine
yapacagl kereste teslimlerinde isleme iliskin KDV tutarinin (5/10)'u alici mUkellef
tarafindan saticiya ddenmeyecek ve bu tutar sorumlu sifatiyla alicinin kendisi
tarafindan dogrudan, kendi bagl bulundugu vergi dairesine beyan edilip 6denecektir.

Tevkifat uygulamasi getirilen islemlerde, kural olarak mal teslimi ve hizmet
ifasinda bulunan ve Kanunun 8. maddesi kapsaminda vergiyi alicidan tahsil edip,
yUklenim KDV tutarlarnini indirdikten sonra mukellef sifatiyla vergi dairesine édemekle
yUkumIU bulunan KDV mukellefinin bu yOkimIUOIGGU tamamen ya da kismen ortadan
kalkmakta yOkomlUGluk, islemin diger tarafi olan aliciya gecmektedir (Cakici vd., 2012:

14 Okul aile birlikleri ve Saglik Bakanhgina bagdli aile hekimligi kurumlarn ile belirenmis alicilann birbirlerine karsi yaptiklan
tesim ve hizmetlerde (sirkeflesenler déhil profesyonel spor kulUplerince yapilanlar hari¢), KDV fevkifat
uygulanmayacaktir. Ayrica kamu kurum ve kuruluslannin tevkifat uygulamasi kapsaminda yapacagdi alimlarda KDV
tevkifat uygulanmasi igin islem bedelinin bUtce kaynaklanndan karsilanmasi gerekmez.

15 https://www.gib.gov.tr/fileadmin/mevzuatek/kdvgeneluygulamatebligi/kdvgeneluygulamatebligi 1c.pdf
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31). Bu durum alici/nihai tUketiciyi, iktisaden yUkUmIUsU oldugu verginin yasal olarak da
yUkomlUsU haline getirmekte ve KDV'yi bir nevi dolaysiz vergi niteligine
ddnUstirmektedir.

Dolayl vergi uygulamasindan sapma olarak nitelendirdigimiz KDV'de tevkifat
uygulamasi Ulkemizde cok genis bir alana yayilmistir. Vergi alacagini givence altina
almak amaciyla getirilen ve vergi idaresi piyasada kontrolU saglayip vergi kacirmariski
ortadan kalkincaya kadar uygulanmasi ve risk ortadan kaldirldiktan sonra da terk
edilmesi gereken uygulama, Ulkemizde sureklilik arz eder hale gelmistir. Hatta Bakanlik
tarafindan yayimlanan 41 Seri No.lu KDV Genel Tebligi'¢ ile uygulama bir asama daha
dteye tasinmis ve KDV mikelleflerine “istege badl tam tevkifat uygulamas” imkani
getiriimistir. Bu uygulama sonrasinda KDV muUkellefleri, daha énce kismi tevkifat
uygulamasi kapsamindaki bazi islemlerde, kendi aralannda yazli bir sézlesme
dUzenleyerek bir yil sUreyle anlastiklan satici mUkelleflerden alimlarna ait  KDV'nin
tamamini vergi sorumlusu olarak dogrudan vergi dairesine yatiracaklardir. Bir yillik
sUrenin bifimini izleyen yillarda uygulamaya devam edilmesi taraflann ihtiyarina
birakiimistir. Sonu¢ olarak, bu diUzenlemeyi de géz 6nUne aldigimizda KDV'nin dolayli
vergi olma niteligi gittikgce tartisiir hale gelmektedir.

3.1.2. Avrupa Birligi'nin KDV Tevkifat Uygulamasina Yaklasimi

KDV uygulamasinin sistematiginden kaynaklanan durumlar disinda da KDV'de
tevkifat uygulaonmasi (reverse charge) ve bunun Uye Ulkeler tarafindan yurticindeki
islemlere yayginlastinimasi, Avrupa Birligi (AB) icinde ciddi olarak ele alinmis ve bu konu
uzun sUre tarhisimistir. Bu tartismalarda, uygulomanin KDV'nin  temel ilkelerini
degistirmemesi ve isleyisini bozmamasina, uygulamanin gecici sureli olmasi ve belirli
mal ve hizmetlere uygulanmasi gerektigine vurgu yapiimistir. Dolayisiyla getirilen
uygulamanin KDV'nin temel isleyisine zarar vermemesi gerektigi degerlendiriimis ve
onceligin KDV'nin 6zgun isleyisinde oldugu ifade edilmistir (Cakicr vd., 2012: 28). Bu
tartismalar neticesinde, “Genellestirimis Ters Odeme Mekanizmas” (Generalised
Reverse Charge Mechanism-GRCM) olarak adlandiriian ve Uye Ulkelere Ulke icerisinde
KDV tevkifatt uygulamalarina imké&n veren duzenleme, cok siki kosullar altinda
uygulanmak kaydiyla, 28 EylGl 2018 tarihinde, Birligin KDV Direktifi olan 2006/112/EC
sayll Direktife 199c maddesi eklenerek kabul edilmistir. Direktfife eklenen 199c
maddesine gore, 30 Haziran 2022 tarihine kadar bir Oye Ulke, sinir &tesi olmayan (yurt
ici) tedariklerde GRCM uygulayabilecek, bir baska deyisle yurtici islemlerde KDV'nin
6denmesinden alicryr sorumlu tutabilecekdir.

Birlik Gyesi Ulkenin GRCM uygulayip uygulayamayacagina AB Konseyi (Konsey)
karar verecektir. Bunun icin Uye devlet AB Komisyonu'na muracaat edecek ve bu
muracaatina asagidaki bilgileri iceren bir rapor ekleyecektir (Interinstitutional File:
2016/0406 (CNS)). Raporda;

a) Komisyon tarafindan yayinlanan KDV acigina iliskin 23 Agustos 2016 tarihli,
2016 nihai raporundaki yéntem ve rakamlara gore, 2014 yilinda Uye Glkenin

16 21/4/2022 tarihli ve 31816 sayil Resmi Gazete'de yayimlanmistr.
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KDV aciginin, en az topluluk ortaloma KDV aciginin'’7 yizde 5 Uzerinde
oldugu,

b) (a) bendinde atifta bulunulan raporun kapsadigi yilda, toplam KDV aciginin
%25'ten fazlasinin atlikarinca dolandinciigindan'® kaynaklandigi,

c) Ozellikle uygulanan kontrol dnlemleri ve bunlarin etkili olamamalarnin dzel
nedenlerini ve KDV idari is birliginin neden yetersiz kaldigini belirterek, diger
kontrol 6nlemlerinin kendi topraklannda atlikarinca dolandinciigiyla
mucadele icin yeterli oimadigi,

d) GRCM uygulamasi ile vergi uyumu ve tahsilatinda beklenen tahmini
kazanclarnn, isletmeler ve vergi idaresi Uzerindeki beklenen toplam ek
yUklerden en az %25 daha fazla oldugu,

e) GRCM uygulamasi ile isletmelerin ve vergi idarelerinin, diger konftrol
onlemlerinin uygulanmasi sonucunda ortaya cikan maliyetlerden daha
yUksek maliyetlere maruz kalmayacagdi

Hususlanna yer verecektir. GRCM uygulamak isteyen Uye Ulke, tUm vergi
mukellefleri ve &zellikle bu mekanizmanin gecerli oldugu mal veya hizmetleri tedarik
eden veya alan mukellefler Uzerinde uygun ve efkili bir elekironik raporlama
yUkUmIUIOGU olusturmak ve bu yUkUmlUlUklerin etkin isleyisini ve izienmesini saglamak
zorundadir. Ayrica, GRCM uygulamak isteyen Uye devlet, Komisyona sunacagi talep
dilekcesinde, yukarida belirtilen ve rapora baglanan kosullarin yerine getirildigine dair
ayrintill bir gerekce, GRCM uygulamasinin baslangic tarihi ve kapsadigi dénem, vergi
mukelleflerini GRCM uygulamasinin  baslatiimasi konusunda  bilgilendirmek icin
yapllacak islemler, tUm vergi mukellefleri ve &zellikle de bu mekanizmmanin gecerli
oldugu mal veya hizmetleri tedarik eden veya alan mukellefler Gzerinde uygun ve efkili
bir elektronik raporlama yokimlGlogUu olusturduguna dair ayrintill bir aciklamaya yer
vermek zorundadirr.

Komisyon, talebin yukarnda belirtilen sartlara uygun oldugunu disiondigu
takdirde, gerekli tUm bilgileri aldiktan sonra en gec Uc¢ ay icinde Konseye bir teklif
sunacaktir. Konsey, Komisyonun bu &nerisi Uzerine oybirligiyle hareket ederek, talepte
bulunan Uye Ulkeye GRCM uygulamasi icin yetki verebilir. Komisyon, talebin yukanda
belirtilen sartlan tasimadigini degerlendirirse, ayni sure icinde gerekcelerini talepte
bulunan Uye devlete ve Konseye bildirir. Komisyon, gerekli tUm bilgilere sahip
olmadigini dUsunurse, talebin alinmasindan itibaren bir ay icinde temel alinan
yontemler, varsayimlar, calismalar ve diger destekleyici belgeler de dahil oimak Uzere
ek bilgi talep eder. Talepte bulunan Gye devlet, bildirimin ainmasindan itibaren bir ay
icinde gerekli bilgileri sunmak zorundadir. Uygulamanin, ic pazar Uzerinde dnemli
Olctde olumsuz bir etki yaratmasi durumunda, Komisyon, gerekli tUm bilgileri aldiktan
sonra en gec¢ U¢ ay icinde, en erken alt ay icinde, GRCM uygulama kararinin
yUrUrlUkten kaldinimasini teklif edebilir. Bir Uye devlete GRCM uygulama yetkisi veren ilk
uygulama kararnnin yorirlige girmesinden sonra Konsey, Komisyonun &nerisini,

17 kpv agigl, dolandincilik ve kacakgllk, vergi kagirma, iflaslar, mali iflaslar ve aynca yanlis hesaplamalardan
kaynaklanan gelir kaybinin bir tahminini saglayan bir KDV uyumu ve uygulamasi 8lcUsU olup, genellikle beklenen KDV
geliri ile ulusal makamlar tarafindan filen toplanan KDV tutan arasindaki mutiak ve géreli fark olarak tanimlanir.

18 Atlkannca dolandinciid (carusel fraud), Uye Ulkeler arasindaki mal ithalatnda KDV édenmeden ithalat
yapllabilmesinden kaynaklanan bir durumdur. Bir Uye Ulkeden KDV &demeksizin mal ithal eden diger bir Uye devlet
vatandasi ya da isletmesi, ithal etftigi bu mal satip KDV'yi alicidan tahsil eder ancak vergiyi ddemeden orfadan
kaybolur. Ihracatci da kendi Ulkesinden bu ihracat islemi nedeniyle yiklendigi KDV'yi iade alir. Bdylece isleme ait vergi
bUtceye infikal etmemis olur.
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Komisyonun kabulinden sonraki 30 gUn icinde oybirligiyle reddetmeye karar
vermedikce, s6z konusu iptal, Konsey tarafindan kabul edilmis sayllacaktir.

Gorlldugu Uzere Avrupa Birligi'nde KDV tevkifatl uygulamasi cok siki sartlara
baglanmis gecici streli bir uygulama niteligi tasimaktadir. Bunun temel nedenlerinden
ilki tevkifat uygulamasinin KDV'nin &zgUn isleyisini bozmamasina yoénelik hassasiyet,
ikincisi ise bir Uye Ulkedeki tevkifat uygulamasinin KDV yolsuzlugunu diger Uye Ulkelere
kaydinp kaydirmayacagina yénelik tereddUttir. Bunun icin Uye Ulkenin yapmasi
gereken ilave bildirim yokUmlUGlUkleri de bulunmaktadir. Genellestiriimis geri édeme
mekanizmasinin, bir Uye devlet tarafindan ancak uygunluk kriterleri karsilandiktan ve
talebi Konsey tarafindan oybirligi ile onaylandiktan sonra kullanilabilmesi, ayrnica
uygulamanin katli glvencelere tabi olmasi, AB Komisyonu ve AB Konseyi'nin Uye
devletlerin kendi Ulke sinirlart igcerisinde KDV tevkifati uygulamasina sicak bakmadigini
gOstermektedir.

3.2. Ozel Tiketim Vergisinde Dilim Usuli Artan Oranli Tarife Uygulamasi

Ulkemizde Agustos 2002 tarihinden itibaren uygulanmaya baslayan OTV, belli
mal gruplarnin vergilendirimesini hedefleyen, mUkellef sayisi az ve tek asamada alinan
bir vergidir. Bu Ozellikleri nedeniyle mali etkisi yUksek ydnetimi kolay bir vergi
uygulamasidir. 4760 sayill OTV Kanununa tabi mallar Kanuna ekli dért ayn listede
belirlenmistir. Kanuna ekli (1) sayil Listede akaryakit Grinleri, madeni yaglar ve solvent
tUrevleri, (Il) sayili Listede motorlu kara, hava, deniz yolu tasitlar, (lll) sayil Listede meyve
sular, kolall gazozlar, alkolll icecekler ile t0tUn ve t0tGn mamulleri, (IV) sayil Listede ise
basta bazi IUks mallar olmak Uzere beyaz esyalar, elektronik esyalar, cep telefonlar,
atesli silahlar ve oyun makineleri gibi esyalar yer almaktadir.

Kanuna ekli her bir liste esasen farklh bir vergi uygulomas olarak da
nitelendirilebilir. Dolayisyla OTV uygulamasinda matrah her bir listedeki Urin ya da
esyanin niteligine gére farkliik arz eder. Ornegin, (1) sayill Listede yer alan akaryakit
UrUnlerinin vergilendirimesinde bu UrUnlerin litresi, metrekUpU, kilogrami Uzerinden vergi
alinirken, (Il) sayil Listede yer alan motorlu tasit araclannin vergilendiriimesinde
araclarn silindir hacmi, istiap haddi, yolcu tasima kapasitesi, motor t0rG, aracin agirligi
gibi kriterlere gbre nispi vergilendirme yapilmakta, (lll) sayili Listedeki alkollU iceceklerde
alkol derecesi, litresi, Urinun icerdigi alkolun her bir litresi, t0tOn ve t0t0n Grinlerinde ise
Orun adedi, paketi, UrUn icerisindeki tGtUn miktar esas alinmak suretiyle nispi ve/veya
maktu vergi uygulanmaktadir. (IV) sayili listedeki mallarnn vergilendirimesinde ise
verginin matrahi OTV haric KDV matrahini teskil eden unsurlardan olusur.  OTV
kapsamina giren ve yukarnda belirtildigi sekilde spesifik bir dlcU belirlenmemis olan
mallar [(Il), (Il) [(B) cetvelindekiler haric] ve (IV) sayil listelerdeki mallar] icin OTV
matrahi KDV matrahini teskil eden unsurlardan olusur. Bir baska deyisle, bu kapsamdaki
mallann satisi karsiiginda alinan bedeli Uzerinden nispi vergilendirme yapilir.

Calsmamizda, vergi idaresi tarafindan son dénemde basvurulan ve dolayl
vergi uygulamasindan sapma olarak degerlendirdigimiz iki uygulamayi ele alacagiz.
Bunlardan birincisi (ll) sayili Liste kapsamindaki binek otomobilleri, ikincisi ise (V) sayili
Liste kapsamindaki cep telefonlarnin vergilendirimesinde dilim usulG artan oranli
tarifeye gore vergilendirme uygulamalandir.
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3.2.1. Binek Otomobillerin Vergilendiriimesinde OTV Uygulamasi

Binek otomobilleri OTV Kanununa ekli (Il) sayili Liste kapsaminda yer almaktadir.
Dolayistyla séz konusu araclarda verginin matrahi, OTV haric KDV matrahini olusturan
unsurlardan olusur. Bir baska ifade ile kayit ve tescile tabi binek otomobillerin ilk
ediniminde, kayit ve tescile tabi olmayan araclarnn teslim ve ithalinde, sayet bu araclar
OTV uygulanmadan dnce mizayede suretiyle satisa konu olmuslar ise acik arfirmada
belilenen bedelleri Uzerinden OTV hesaplanir. Ancak 6761 sayili Kamu Mall Yénetimi
ve Kontrol Kanunu ile Bazi Kanunlarda Dedisiklik Yapilmasi Hakkinda Kanunun'? 7.
maddesi ile 4760 sayill OTV Kanunu’nun 12. maddesinin iki numaral fikrasinin (c) bendi
asagidaki sekilde degistirilmistir.

“c) (Il) sayil listedeki mallar icin belirenen oranlan bir katina kadar artirmaya,
sifira kadar indirmeye, bu sinirlar icinde kalmak sartiyla 87.03 G.T.I.P. numarasinda yer
alan mallaricin 6zel tUketim vergisi matrahini esas alarak fiyat gruplar olusturmaya, bu
fiyat gruplar ve mallarin cinsi, sinifi, Ust yapi gévde tanimi, emisyon tur0 ve degeri, istiap
haddi ile yolcu ve yUk tasma kapasitesi itibarnyla farkllh oranlar belilemeye;
uygulanmakta olan oranlan EURO normlarnni saglayan katalitik konvertér sistemi ile
techiz edilmis tasitlarda yarsina kadar indirmeye, kanuni oranina kadar cikarmaya,”

Boylece, Il sayill Liste kapsaminda vergilendirilen 87.03 gumruk tarife istatistik
pozisyonunda (GTIP) yer alan binek otomobillerde motor silindir hacminin yani sira
bunlarin OTV matrahini da dikkate alarak vergi oraninin farklilastinimasi konusunda
Cumhurbaskani yeftkili kilnmistir. Bentte, 710320 ve 73382" sayill Kanunlar ile yapilan
degisikliklerle de Cumhurbaskanina taninan bu yetkinin sinirlarn kesinlestirilmistir. Buna
gére, OTV Kanununa ekli (Il) sayill Listedeki binek otomobillerin vergilendirimesinde
Cumhurbaskaninin yetkisi asagidaki sekilde belirlenmistir. Cumhurbaskani; (I1) sayili
Listedeki mallar icin belilenen oranlar ve bu oranlara esas OTV matrahlarinin alt ve Ust
sinirlanini U¢ katina kadar artirmaya, sifira kadar indirmeye,

i. Bu sinirlar icinde kalmak sartiyla 87.03 GTiP numarasinda yer alan mallar icin
farkl matrah gruplan olusturmaya, mallann matrah gruplar, motor gucu, cinsi, sinifi, Ust
yapl gdévde tanimi, emisyon tUr0 ve degeri, istiap haddi ile yolcu ve yuk tasima
kapasitesi itibaryla farkl oranlar beliremeye,

i. Uygulanmakta olan oranlarn EURO normlarini saglayan katalitik konvertor
sistemi ile techiz edilmis tasitlarda yarnsina kadar indirmeye, kanuni oranina kadar
cikarmaya yeftkilidir.

Bu yetki, Cumhurbaskani tarafindan defalarca kullanilimis ve binek otomobillerin
OTV'ye tabi tutuimasinda asadidaki sekilde bir tarife olusmustur. Tirk GUmrik Tarife
Cetvelinin 87.03 GTiP Numarasinda binek otomobilleri ve esas itibaryla insan tasimak
Uzere imal edilmis diger motorlu tasitlar yer almaktadir. Tarifenin séz konusu bdlimu
OTV Kanununa ekli ll sayili Listeye asagidaki sekilde aktanlmigtir.

1924/11/2016 tarihli ve 29898 sayill Resmi Gazete'de yayimlanmistir.
20 27/03/2018 tarihli ve 30373 2. MUkerrer sayill Resmi Gazete'de yayimlanmistir.
21 26/10/2021 tarihli ve 31640 sayil Resmi Gazete'de yayimlanmistir.
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Tablo 1. Binek Otomodbillerin Vergilendirimesinde Uygulanacak Guncel Tarife

GTiP No

Mal ismi

Vergi
Orani (%)

87.03

Binek otomobilleri ve esas itibariyle insan tasimak Uzere imal edilmis
diger motorlu tasitlar (87.02 pozisyonuna girenler harig) (steysin
vagonlar ve yarns arabalarn dahil) [Yalniz binek otomobilleri, steysin
vagonlar, yars arabalarn, arazi tasitlan vb., (Para arabalan dahil),
motorlu karavanlar, elekirik, gaz, gines enerijili vib. motorlu tasitlar.]
[Ambulanslar, mahkOm tasimaya mahsus arabalar, cenaze
arabalar, itfaiye 6ncU arabalarn gibi ézel amacla yapiimis motorlu
tasitlar, &zellikle kar Uzerinde hareket etmek icin dizayn edilmis
sikistirma ateslemeli icten yanmali pistonlu motorlu olanlar (dizel veya
yan dizel) veya kivilcm ateslemeli icten yanmal pistonlu motorlu
tasitlar, digerleri (Golf arabalar vb. tasitlar) haric]

- YUk tasimasinda kullanilip azami agirligr 3,5 tonu asmayan ve yolcu
tasima kapasitesi (Yolcu tasima kapasitesi surGcU dahil foplam yolcu
sayisinin - 70 kilogramla  carpiimasi  suretiyle  hesaplanir.  Bu
hesaplamada koltuk olmasa dahi, koltuk montaiji icin bulunan sabit
tertibatlar da koltuk olarak dikkate alinir) istiap haddinin (bir aracin
gUvenle tasiyabilecedi surbcU ve yolcu dahil toplam yUk agirhdi)
%50'sinin  altinda olan motorlu aracglardan (bUtin  tekerlekleri
motordan guc alan veya alabilenler, binek otomobilleri, steysin
vagonlar, yans arabalar, arazi tasitlan harig)

-- Istiap haddi 850 kilogrami gecmeyip motor silindir hacmi 2000
cm?®'Un altinda olanlar

15

-- Istiap haddi 850 kilogrami gecip motor silindir hacmi 2800 cm?®' Un
altinda olanlar

15

-- Sadece elektrik motorlu olanlar

10

- SUrucU dahil 9 kisilik oturma yeri olanlardan

-- Motor silindir hacmi 3200 cm?®'0 gecmeyenler

15

-- Sadece elekirik motorlu olanlar

10

- ATV (her t0rl0 arazide kullanilan arag) ve UTV (cok amaclh hizmet
araci)

25

- Motorlu karavanlar

45

- Digerleri

-- Motor silindir hacmi 1600 cm?®'0 gecmeyenler

- Ozel tUketim vergisi matrahi 120.000 TL'yi asmayanlar

45

— Ozel tUketim vergisi matrahi 120.000 TL'yi asip, 150.000 TL'yi
asmayanlar

50

- Ozel tUketim vergisi matrahi 150.000 TL'yi asip, 175.000 TL'yi
asmayanlar

60

— Ozel tUketim vergisi matrahi 175.000 TL'yi asip, 200.000 TL'yi
asmayanlar

70

--- Digerleri

80

-—- Motor silindir hacmi 1600 cm®'0 gegen fakat 2000 cm®'0
gecmeyenler

--- Elektrik motoru da olanlardan elekirik motor gucu 50 kW' gecip
motor silindir hacmi 1800 cm?®'U0 gecmeyenler

-—--Ozel tUketim vergisi matrahi 130.000 TL'yi asmayanlar

45

- Ozel tUketim vergisi matrahi 130.000 TL'yi asip, 210.000 TL'yi
asmayanlar

50
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---- Digerleri 80

--- Digerleri
- Ozel tUketim vergisi matrahi 170.000 TL'yi asmayanlar 130
---- Digerleri 150

-- Motor silindir hacmi 2000 cm?®'0 gecenler

--- Elektrik motoru da olanlardan elekirik motor gicU 100 kW' gecip
motor silindir hacmi 2500 cm?®'0 gecmeyenler

- Ozel tUketim vergisi matrahi 170.000 TL'yi asmayanlar 130
- Digerleri 150
--- Digerleri 220

-- Sadece elektrik motoru olanlar

--- Motor gicU 160 kW'I gecmeyenler

- Ozel tUketim vergisi matrahi 700.000 TL'yi asmayanlar 10
---- Digerleri 40
--—- Motor glicU 160 kW'i gecenler

- Ozel tUketim vergisi matrahi 750.000 TL'yi asmayanlar 50
---- Digerleri 60

Kaynak:  hitps://www.gib.gov.tr/fileadmin/mevzuatek/otv_oranlari tum  05/07/ 2022 Il savili liste.pdf
adresinden derlenen bilgiler ile tarafimizca hazirlanmigtir.

Asagidaki tabloda ise 2022 yilinda elde edilen GVK kapsamindaki gelirlere
uygulanacak tarife gértlmektedir.

Tablo 2. 2022 Yil Gelir Vergisi Tarifesi

Vergi

Tarife Orani
(%)
32.000 TL'ye kadar 15
70.000 TL'nin 32.000 TL'si icin 4.800 TL, fazlasi 20

170.000 TL'nin 70.000 TL'si icin 12.400 TL (Gcret gelirlerinde 250.000 TL'nin 27
70.000 TL'si icin 12.400 TL), fazlasi

880.000 TL'nin 170.000 TL'si icin 39.400 TL (Ucret gelirlerinde 880.000 TL'nin 35
250.000 TL'siicin 61.000 TL), fazlasi

880.000 TL'den fazlasinin 880.000 TL'si igin 287.900 TL (Ucret gelirlerinde 40
880.000 TL'den fazlasinin 880.000 TL'si igin 281.500 TL), fazlasi

Kaynak: https://www.gib.gov.tr/gibmevzuat adresinden derlenen bilgiler ile hazirlanmustir.

Yukandaki tablolar karsilastinidiginda gérilecedi Uzere binek otomobillerin
vergilendirimesiicin uygun gorulen tarife gelir vergisi tarifesi ile benzerlik arz etmektedir.
Dolayl vergilerde kural olarak matraha sabit bir oran uygulanmak suretiyle vergi
hesaplanir ve matrah arttikca édenecek vergi tutar da kendiliginden artar. OTV de
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yeni sisteme gecilmeden dnce drnegdin, 1600 cc silindir hacmine sahip OTV matrahi
130.000 TL olan bir binek otomobilin OTV tutar, (OTV oraninin %50 oldudunu
varsayarsak), 130.000*%0,50=65.000 TL olarak hesaplanacaktir. Ayni nitelikteki matrahi
180.000 TL olan bir baska aracin OTV tutari ise 180.000*0,50=90.000 TL olacaktr. Matrah
arttigr icin hesaplanan vergi tutan da buna kosut olarak artmistir. Ancak yeni sistemde
ayni nitelige sahip bir binek otomobil icin hem matrah farklilastinimakta hem de bu
matraha farkl bir oran uygulanmasi s6z konusu olmaktadir. Yeni vergilendirme rejimine
gére drmegdin, 1600 cc motor silindir hacmine sahip OTV matrahi 130.000 TL olan binek
otomobile ait OTV tutar; 130.000*0,50=65.000 TL olarak hesaplanirken, ayni nitelikte
olan ancak OTV matrahi 180.000 TL olan bir binek aracin OTV tutan,
180.000*0,70=126.000 TL olmaktadir (OTV tutannda 36.000 TL'lik bir artis séz konusudur).

Dolaysiz vergi uygulamalarinda adalet ilkesinin (yatay ve dikey adaletin)
saglanmasi icin gelistirilen dilim usulU0 artan oranl vergi tarifesine benzer tarifelerin
dolayl vergi uygulamalarinda vergilendirme &lcUtu olarak kullanilmasinin tek amacinin
vergilemede adaleti saglamak oldugu séylenemez. CUnkU matrahin oldukca genis
kapsamli olarak belirlendigi ve édnceden vergiye muhatap kisinin bilinemedigi dolayli
vergi uygulamalarnnda adaletin saglanmasi icin basvurulacak ydntem éncelikle oran
farkllastinimasi, bunun yeterli oimadigi alanlarda ise istisna dUzenlemeleri, bir baska
deyisle, vergi oranini sifira kadar indirme, yoluna gidilmesidir. Bu uygulamada ikincil
amac olarak gézuken yerli Uretimin korunmasi ve tesvik edilmesi, vergilemede adaletin
saglanmasi gerekcesinin dnune gecmektedir. Uygulomanin bir diger amacinin ise
bUtce gelirlerini artirmak oldugu séylenebilir. Amac her ne olursa olsun yeni uygulama,
dolayl vergi sistematiginden sapmakta ve verginin hesaplanmasinda dolaysiz vergi
uygulamalarinda benimsenen bir mekanizmayi kullanarak dolayl bir verginin dolaysiz
vergi uygulamasina yakinsamasi sonucunu dogurmaktadir.

3.2.2. Cep Telefonlannin Vergilendiriimesinde OTV Uygulamasi

TUrk GUmrUk Tarife Cetvelinin 8517.12.00.00.11 GTiP numarasinda yer alan ve
teknik olarak “Alicisi bulunan verici portatif (Cellular) telsiz telefon cihazlan™ seklinde
isimlendirilen cep telefonlan OTV Kanununa ekli (IV) sayili Liste icerisinde yer almaktadir.
(IV) savili Listede yer alan mallarin vergilendirimesinde oldugu gibi cep telefonlarinin
da ithali veya imalatcilan tarafindan teslimi ile OTV uygulanmadan énce mizayede
yoluyla satisi srasinda bir defaya mahsus olmak Uzere OTV alinir. OTV, tek asamali bir
dolayl vergi oldudu icin bir kez OTV uygulandiktan sonra cep telefonlarinin sonraki el
degistirmelerinde OTV aranmaz.

OTV Kanununun 11. maddesinin (3) numaral fikrasi uyannca, (IV) sayili listedeki
mallar icin verginin matrahi, bu mallarin teslimi ve ithali ile OTV uygulanmadan énce
mUzayede yoluyla satisinda, hesaplanan OTV haric KDV matrahini olusturan
unsurlardan tesekkUl eder (OTV IV Sayili Liste Uygulama Genel Teblidi). Bu sekilde tespit
edilen matraha ilgili esya icin belirlenmis OTV orani uygulanmak suretiyle esyanin
tesliminde uygulanacak OTV tutar belirlenir. Oregdin, OTV matrahi 2.000 TL olan bir cep
telefonunun ithalinde ddenecek OTV tutarn (OTV oraninin %25 oldugu varsayimindan
hareketle) 2.000*0,25=500 TL olarak hesaplanacakfir. Ancak yukanda binek
otomobillerin vergilendirimesinde yasanan sUrecin bir benzeri cep telefonlarnin
vergilendirimesinde de yasanmistir. 7166 sayili Sosyal Hizmetler Kanunu ile Baaz
Kanunlarda Degisiklik Yapimasina Dair Kanun'un 9. maddesi ile 4760 sayill OTV
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Kanununun 12. maddesinin iki numaral fikrasinin  (d) bendi asagidaki sekilde
degistirilmistir.

“6/6/2002 tarihli ve 4760 sayill Ozel TUketim Vergisi Kanununun 12. maddesinin
ikinci fikrasinin (d) bendinde yer alan “indirmeye %25'e kadar artrmaya,” ibaresi
“indirmeye; 8517.12.00.00.11 G.T.i.P. numarall mallar icin %50'ye, diger mallar icin
%25'e kadar artirmaya; 8517.12.00.00.11 G.T..P. numarali mallar icin belirlenen
oranlara esas 6zel tUketim vergisi matrahlarinin alt ve Gst sinirlarini dértte birine kadar
indirmeye, dort katina kadar artrmaya,”

Buna godre, (IV) Listede “Alicisi bulunan verici portatif (Cellular) telsiz telefon
cihazlan” olarak adlandinlan cep telefonlarinin  vergilendirimesinde de OTV
matrahlarina gdére farkllastrma yapimasi konusunda Cumhurbaskanina yetki
veriimistir. Bu yetki cercevesinde cep telefonlarnnin vergilendiriimesinde uygulanacak
guncel tarife asagidadirr.

Tablo 3. Cep Telefonlannin Vergilendirmesinde Uygulanacak Guncel Tarife

Vergi
GTiP No Mal ismi Orani
(%)
8517.12.00.00.11 Alicisi bulunan verici portatif (Cellular) telsiz telefon cihazlarn
-Ozel tUketim vergisi matrahi 1.500 TL'yi asmayanlar 25
-Ozel tUketim vergisi matrahi 1.500 TL'yi asip, 3.000 TL'yi 40
asmayanlar
-Digerleri 50

Kaynak:https://www.gib.gov.tr/fleadmin/mevzuatek/otv_oranlari tum/19042022 IV _savili liste.pdf
adresinden derlenen bilgiler ile tarafimizca hazirlanmigtir.

Bu tarifenin de GVK'nin 103 UncU maddesindeki gelir vergisi tarifesiyle benzerligi
dikkat ¢cekmektedir. Dolayll vergilerdeki matraha sabit bir vergi orani uygulanmak
suretiyle verginin hesaplanmasi ilkesinden burada da sapilmustir.

Yeni sisteme gecimeden énce 6rnedin OTV matrahi 1.300 TL olan cep
telefonunun OTV tutan, (OTV oraninin %25 oldudu varsayimindan hareketle),
1.300*0,25=325 TL olarak hesaplanacaktir. Ayni nitelikteki matrahi 1.600 TL olan bir cep
telefonunun OTV tutarn ise 1.600*0,25=400 TL olacaktr. Matrah arthdi icin hesaplanan
vergi tutan da buna kosut olarak kendiliginden artacaktir. Ancak yeni sistemde cep
telefonlarn icin matraha gére artan oranl bir tarife uygulanmasi gerekmektedir. Yeni
vergilendirme rejimine gére érmegdin, OTV matrahi 1.300 TL olan cep telefonuna ait OTV
tutan; 1.300%0,25=325 TL olarak hesaplanirken, ayni nitelikte olan ancak OTV matrahi
1.600 TL olan cep telefonunun OTV tutar, 1.600*0,40=640 TL olmaktadir (OTV tutannda
240 TL'lik bir artis s6z konudur).

Yerli Uretimin korunmasi ve tesvik edilmesi ile vergilemede adaletin saglanmasi
gibi benzer gerekcelerle getirimis olan bu uygulamada da dolayl vergi
sistematiginden sapilmakta ve verginin hesaplanmasinda dolaysiz vergilerin kullandigi
bir mekanizma kullanimaktadir.

4. Degerlendirme ve Sonug¢

Dolayl vergileri dolaysiz vergilerden ayirran farkliliklar vardir. Bu farklliklar
uygulamaya dolayll vergi denilmesinin de gerekcelerini olusturur. Dolaysiz vergiler,
verginin maddi ve sekli édevinin ayni kisi Uzerinde birlestigi vergilerdir. Bu kisi ayni
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zamanda verginin  yasal muUkellefidir. Dolaysiz vergilerde yUkUmlU, kural olarak
kendisine ait vergiyle ilgili sekli ddevleri yerine getirir ve vergisini yine kendisine ait mal
varigindan &der. Bu acidan bakildiginda dolaysiz vergi uygulamalarnnda vergi
sorumlusunun yeri de kolaylikla gorGlur. Dolaysiz vergilerde vergi sorumlusu vergiyle ilgili
sekli ddevleri yerine getiren ve vergiyi asil yUklenicisi olanlardan (onlara yapacagi
o6demelerden) kesip vergi dairesine yatirmaktan sorumlu olan kisidir.

Dolayl vergi uygulamalarnnda ise vergi yukUmlUsine/mukellefe yUklenen
gobrev/fonksiyon tam da yukarnda dolaysiz vergilerdeki vergi sorumlusuna yuklenen
gorevle benzerdir. Dolayli vergi uygulamalarnnda yasanin mukellef olarak belirledigi kisi,
verginin nihai yUklenicisi oimayip vergiyle ilgili sekli 6devleri yerine getiren ve alici/nihai
yUkleniciden vergiyi tahsil edip yUklendigi vergiyi dUstUkten sonra kalan tutarn vergi
dairesine yatiran kisidir. Bu noktadan hareketle dolayll vergi uygulamasindaki vergi
sorumlusunun niteligi ortaya cikar. Dolayl vergi uygulamasinda vergi sorumlusu, iktisadi
olarak yuUklenicisi oldugu verginin yasal olarak da yuklenicisi konumuna gelen kisidir.
Normal uygulamada mali tesim eden veya hizmeti ifa edene (KDV'nin yasal
yUkUmlUsUune) mal veya hizmet bedeli ile birlikte édemesi gereken vergiyi, tevkifat
uygulamasi sonrasinda KDV'nin yasal moUkellefi olan saticiya 6demeyip kendisi
dogrudan vergi dairesine yatirr.

Bu calismada, Ulkemizde uygulanan genel ve yayil bir harcama vergisi olan
KDV'de tevkifat uygulamasina iliskin aciklamalara yer verildikten sonra dolayli vergilerin
uygulama mantigina neden ters dustugu vurgulanmistir. Ayrica AB’nin KDV tevkifat
(reverse charge) uygulamasina yaklasim tarzi da ortaya konulmustur. AB'nin bu
konudaki katl tutumunun KDV'nin, Birligin en dnemli gelir kaynagr olmasina yoénelik
hassasiyetten kaynaklandigi iddia edilebilirse de asil UstUnde durulan hususun KDV
uygulamasinin 6z niteliginin korunmasi ve uygulamanin vergi yolsuzlugunu bir diger Uye
Ulkeye kaydinp kaydirmayacagdina ydnelik endise oldugu goértimektedir. Ulkemizde ise
gecici sureli uygulanmasi gereken bir vergi guvenlik muessesesi olan KDV'de tevkifat
uygulamasinin kapsami her gecen gun daha fazla genisletiimekte, son yapilan istege
bagh tam tevkifat uygulamasi ile de KDV'nin dolayll vergi olma &zelligi adeta yok
edilerek KDV neredeyse dolaysiz bir vergi niteligine ddénUstUrUlimektedir. Bugunku
gerekgesi ne olursa olsun bir verginin sistematiginin yok edilmesi ilerleyen dénemlerde
hem mukellefler ve hem de vergi idaresi acisindan ilave kUlfetlere sebebiyet
verebilecektir.

Bu calismada, dolayll vergi uygulamasindan sapma olarak ele alinan ikinci
konu, vergiye tabi baziislemlerde vergilendirmenin dolaysiz vergi uygulamalarindakine
benzer dilim usulU artan oranli bir tarifeye gére yapilmasidir. OTV kapsamindaki 87.03
GTiP no.u binek otomobiller ile 8517.12.00.00.11 GTIP no.lu cep telefonlarnin
vergilendirimesinde basvurulan bu yontemin dolayl vergi uygulamalarinin mantigina
ve isleyisine aykin olduguna vurgu yapilmistir. Zira dolayl vergi uygulamalarinda genis
bir sekilde tanimlanan ve kisaca islem karsiiginda alinan ve para ile temsil edilebilen
her tUrlG menfaat olarak ifade edebilecegdimiz matrah, gelir vergisi tarifesinde oldugu
gibi dilim usulU belirlenmis bir tarifeye baglanmakta ve her dilime ayr bir vergi orani
uygulanmasi 6ngoérUimektedir. Dolaysiz vergilerde yatay ve dikey vergi adaletini
saglamak amaciyla gelistiilen bu yéntem dolayll bir vergi uygulamasi olan OTV'ye
tasinmaktadir. Oysa dolayl vergilerde vergilemede adaleti saglayacak mekanizmalar
indirimli oran uygulamasi ve istisnalardir. Bununla birlikte s6z konusu uygulamalarda tek
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amacin vergilemede adaleti saglamak olmadidi, yerli sanayiyi gelistirmek ve tesvik
etmek ayrnca vergi gelirlerini arirmak amacina ulasmak icin bu ydntemden
yararlanildigi  degerlendirimektedir.  Calismada ele aldigmiz  konular  ve
degerlendirmelerimiz asagidaki sonuc tablosunda &zetlenmistir.

Tablo 4. Sonuc Tablosu

Sapmaya/Yakinsamaya Neden

Konu Olan Uygulama

Sapma/Yakinsama Nedeni

KDV uygulamasinda verginin yasal yokimlUsu
(teslim ve hizmet ifasinda bulunanlar) ile
ikfisadi yUklenicisi (alici/nihai  tUketici) ayn
kisilerdir. KDV Tevkifati uygulamasi ile vergiye
yonelik maddi ve sekli 6devler, dolaysiz vergi
uygulamalarindaki mUkellefe benzer sekilde
KDV Tevkifat (KDV'de Sorumluluk) | KDV'nin iktisadi yUklenicisi olan alici/nihai
Uygulamasi fUketici Uzerinde birlesmektedir. Bu durum
dolayl bir vergi uygulamasi olan KDV'de bir
sapma niteligini tasimakta ve mukellefiyet
baglaminda KDV uygulamasinin  dolaysiz
vergi uygulamalarina yakinsamasina neden
olmaktadir.

Mukellefiyet

Dolayli vergiler, vergiye kimin muhatap
olacagr onceden bilinemeyen “anonim”
karakterli vergilerdir. Bu nedenle dolayl vergi
uygulamalarnnda verginin matrahr oldukca
genis tanimlanmis ve belirlenen matraha sabit
(dUz/tek) bir vergi orani  uygulanmasi
ongdérulmUstur. Dilim usulG artan oranl tarife
yapisi ise vergilendirmede adalet ve esitligi
saglamak adina, vergilenecek gelir tutarnnin
yani sira gelirin elde edildigi kaynagin, geliri
OTV'de Dilim Usuld Artan Oranli | elde eden kisinin sahsi ve ailevi durumu gibi
Tarifeye Gére Vergilendirme Oznel godstergelerin dnemli oldugu dolaysiz
vergi uygulamalarinda (&zellikle de sahsi gelir
vergisinde) basvurulan bir yéntemdir. Bu
vergilendirme yonteminin dolayll bir vergi
uygulamasi olan OTV'ye tasinmasi, matrah ve
oran baglaminda dolayli vergi
uygulamasindan bir sapma olarak
degerlendiriimekte ve OTV uygulamasinin
dolaysiz vergi uygulamalarina yakinsamasina
sebebiyet vermektedir.

Matrah ve Oran

S6z konusu uygulamalarla hedeflenen amaclara ulasiip ulasilamadigr ayr bir
calismanin konusunu olustursa da dolayl vergi uygulamalarinda tevkifat ve dilim usulU
artan oranl tarifeye gbdre vergilendirme, dolayl vergilerin isleyis mantigindan ve
niteliginden uzaklasimasina ve bu uygulamalarin dolaysiz vergilere yakinsamasina
neden olmakta ve dolayl vergilerin melezlesmesi sonucunu dogurmaktadir. Bu
gelismelerden hareketle, dogrudan harcama/tUketim vergilerinin yakin bir zamanda
gundeme gelebilecegdi ve yogun bir bicimde tartisilacagr degerlendiriimektedir.
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Arastirma ve Yayin Etigi Beyani

Bu calismanin tUm hazirlanma sUreclerinde etik kurallara uyuldugunu yazarlar beyan
eder. Aksi bir durumun tespiti halinde Ticari Bilimler FakGltesi Dergisinin  hicbir
sorumlulugu olmayip, tUm sorumluluk calismanin yazarlarina aittir. Bu calisma etik kurul
izni gerektirmemektedir.
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Extensive Summary
Deviations in Indirect Tax Practices and Hybridization Problem in Indirect Taxes
Introduction

Although indirect taxes entered the tax system later, they have become the
favorite of public finance policymakers and managers in a short time, with the large
and rapid financing opportunities they provide and their effectiveness in influencing
and changing consumption and spending patterns.

General and distributed  transaction taxes such as taxes on
transactions/consumption/expenses, value-added tax (VAT) levied only on the value
added at the relevant stage, on all goods and services at each exchanging stage,
and economic circulation (production, import, sales, consumption, etc.) show a dual
structure as collective transaction taxes levied only in one phase.

After theoretical discussions and frials on how indirect taxes would be collected
on transactions/consumption/expenditures, the VAT application, which is a general
and diffuse transaction tax, has been developed. In this context, VAT represents the
last stage in the evolution of expense taxes (Oncel, 1973: 291). The aforementioned
practice has been adopted by international/supranational organizations such as the
European Union, OECD, IMF, and especially developed countries, and has been
recommended for member countries or made compulsory as a condifion of
membership. As of 1/1/1985 in our country, VAT has been implemented. With the entry
into force of VAT, it was aimed to tax all goods deliveries and service performances in
the economic circulation, but as of 1/8/2002, the SCT application, which deals with
only certain and few goods groups, has been put info effect. Although SCT was
implemented in the last 5 months of 2002, it provided a significant increase in total tax
revenues.

VAT and SCT practices, which are adopted as indirect tax practices in our tax
system, are implemented within the framework of the systems, methods, and
mechanisms of indirect taxes. However, it is seen that some systems, methods, and
mechanisms, which were mainly developed for direct tax applications, have been
transferred to VAT and SCT, especially with some recent regulations. The basis of our
study is whether the systems, methods, and mechanisms of direct tax practices comply
with the logic and systematics of indirect taxation, whether these practices lead to the
departure from VAT and SCT systematics, and thus the convergence of indirect taxes
to direct taxes, in other words, whether these taxes cause hybridization. Before
proceeding with this evaluation, a general framework will be drawn regarding the
taxpayer/taxpayer and tax officer, as well as the subject of tax base and rate.

Legislation Review

In this section, firstly, the place of taxpayer and tax officer in the general tax
legislation and the theoretical background of these concepts are given. In the
following sections, in order to compare the concepts of taxpayer and taxpayer in
terms of direct and indirect taxes, taxpayer and tax officer are defined in ferms of both
tax types, and their scopes are revealed. The second issue we deal with in this section
is the tax base and tax rate/tariff. After giving a brief definition of the aforementioned
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concepts, these concepts are examined separately in terms of direct and indirect
taxes.

The procedural provisions of the tax laws applied in our country are included in
the Tax Procedure Law (VUK) No. 213. This law determines the general application
principles of taxes in our tax system. The taxpayer or taxpayer is defined in the first
paragraph of Article 8 of the TPL as "a natural or legal person who incurs a tax debt
according to tax laws". In the second paragraph of the same article, the definition of
a tax officer is included. According to this, “The taxpayer is the person who is the
addressee against the creditor tax office in terms of the payment of the tax.”

In terms of tax practices, which are expressed as direct taxes and consist of two
main items in our tax system, income, and corporate tax, taxpayer and taxpayer are
regulated in their relevant laws. In the Income Tax Law (GVK) numbered 193, which
regulates the taxation of real persons in our country's tax system, the principle of
personality (nationality) is prioritized in terms of taxation, and in some cases, faxation
is based on the principle of property/locality.

In the context of indirect taxation practices in our country, VAT as general
consumption/expenditure tax and SCT on a limited number of goods/products, as well
as special communication tax (SCT) collected over communication and
communication services, commissions received in return for banking services, interest,
foreign exchange transactions, etc. Banking and insurance transactions tax (BSMV) on
banking transactions, games of chance tax (SOV) on all kinds of joint betting and
lottery games, audio, visual or digital content presentation in electronic media,
advertising services in digital media, etc. digital service tax taxing services, hotels,
motels, hostels, etc. overnight stay, eating, drinking, etc. offered in accommodation
places. There are tax applications such as accommodation tax on services. In our
study, the concepts of faxpayer and taxpayer will be briefly mentioned in terms of VAT
and SCT, which constitute two main items of indirect taxation.

Practices that deviate from Indirect Tax Principles

Indirect taxes are taxes with different dynamics. They differ from direct taxes in
terms of their basic principles and application methods. The most important difference
that separates indirect taxes from direct taxes arises in terms of liability. Because in
indirect taxes, the legal taxpayer is not at the same time the economic contractor of
the tax, asindirect taxes. Another difference between direct and indirect tax practices
is in terms of base and tax rate/tariff. Direct faxes are taxes that take into account the
personal and family situation of the taxpayer, in which the taxation approach is at the
forefront in terms of providing justice (Kirmanoglu, 2021: 275). Indirect taxes, on the
other hand, are taxes with an anonymous character, whose ownership of the related
tax issues is not known beforehand. For this reason, the tax base is determined
comprehensively and the tax is calculated by applying a fixed rate to this broad base
(Akdogan, 1989: 231). In this section, the application of withholding in VAT, which we
describe as a deviation from the indirect taxation practice, and the taxation
according to the tranche method progressive tariff implemented in some goods
subject to SCT are discussed.
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Conclusion and Discussion

There are differences between indirect taxes and direct taxes. These differences also
constitute the reasons why the practice is called an indirect tax. Direct taxes are taxes
on which the material and formal duties of the tax are combined on the same person,
in other words, the person on whom the formal duties related to payment and taxation
are realized, and on whom the tax laws have incurred tax liability. In direct taxes, the
taxpayer, as a rule, fulfills his own tax-related duties himself and pays the tax from his
own property. From this point of view, the position of the tax officer in direct tax
practices can be easily seen. In direct taxes, the taxpayer is the person who fulfills the
tax-related formal duties and is responsible for deducting the tax from the main
contractor and depositing it with the tax office.

In this study, after explaining the withholding application in VAT, which is a general and
widespread expenditure tax applied in our country, it is emphasized why indirect taxes
contradict the logic of implementation. In addition, the approach of the EU to the VAT
withholding (reverse charge) application has also been revealed. Although it can be
claimed that the strict attitude of the EU on this issue stems from the sensitivity foward
VAT being the most important source of income for the Union, it is seen that the main
focus is on the preservation of the essence of the VAT application and the concern
whether the application will shift the tax fraud to another member state. In our country,
the scope of the withholding application in VAT, which is a tax security institution that
should be applied temporarily, is being expanded more and more every day, and
with the latest optional full withholding application, the indirect tax feature of VAT is
almost destroyed and VAT is fransformed into an almost direct tax. . Regardless of the
current reason, the destruction of the system of a tax may cause additional burdens
for both taxpayers and tax administration in the future.
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Ozet

Amacg: Bu calisma altin fiyatlari ile Borsa Istanbul’da hisse senedi fiyatlann arasindaki
iliskiyi 2000-2021 doénemi icin incelemektedir. Calismanin zaman dilimi Covid-19
hastaligi gz 6nUne alinarak Covid-19 éncesi ve sonrasi olarak iki ayrn déneme
ayrilmistir. Boylece Covid-19'un altin ve hisse senedi piyasasi iliskisini efkileyip
etkilemedigi gbzlemlenebilecektir.

Yontem: Calismanin analizleri icin basit dogrusal regresyon yéntemi kullanilmistir.
Ayrica kredi temerrUt takasi primleri ile piyasa getirisinin carpimi ile elde edilen
etkilesim terimi, ekonomik stressin arthdr zamandaki altin-hisse senedi iliskisini
gbzlemlemek icin ana modele eklenmistir.

Bulgular: Calismanin sonucunda her iki ddbnemde de altin ve hisse senedi arasinda
negatif ve anlaml bir iliski bulusmustur. Ancak etkilesim degiskeni géz énune
alindiginda, Covid-19 6ncesi dénemde ekonomik belirsizligin ve stresin arthd
zamanlarda hisse senedi piyasasindaki dUsUsler altin fiyatlannda arfisa neden
olmaktadir. Covid-19 sonrasi ddnemde ise hisse senedi piyasasindaki dUsUsler,
ekonomik kayginin arttigi zamanlarda altin fiyatlarninda artisa neden olmamaktadir.
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Sonug: Covid-19 dénemi dncesinde ekonominin durgunlastigi zamanlarda, altin
yatinmcilar tarafindan gUvenli bir liman olarak gérolirken, Covid-19 sonrasi
dénemde stresin arttigir zamanlarda ise hisse senedi cesitlendirmesi icin bir dnlem
aracl olarak degerlendirimedigi gézlemlenmistir.

Anahtar Kelimeler: Altin Fiyatlan, Hisse Senedi Piyasasi, Turkiye, Covid-19 Dénemi.

Jel Kodu: GO1, G11, CO1

Abstract

Purpose: This study investigates the relationship between gold and stock market returns
of Borsa Istanbul for the years 2000-2021. This time period is seperated into two
subsamples as pre-Covid-19 and post-Covid-19 periods in order to see whether the
relationship between gold and stock prices is affected by the Covid-19 disease or not.

Methodology: The ordinary least square method is ufilized for the analyses. The
interaction term of credit default swap premiums with stock market returns is also
included into baseline model in order to observe effect of stress in the financial markets
on this link.

Findings: The empirical results mainly show that there exists a negative and significant
relationship between gold and market returns in Turkey for both pre- and post-Covid-
19 periods. On the other hand, the interaction term is found to be negative and
significant for pre-Covid-19 period, which indicates that a decrease in the stock
market return during the times of economic stress leads to an increase in the gold
prices before Covid-19 disease. However, the interaction termis found to be significant
and positive for the post-Covid-19 period, which points out that when economic stress
upsurges in the pandemic period, a decline in the stock market return does not lead
to arise in the gold prices.

Implications: The gold is regarded as safe haven and a hedge tool against equity
market investments in difficult times of economy before the Covid-19 period. However,
this property of gold as a hedge instrument to be used in diversifying portfolios may
not be valid during the stressful times of economy in the period after Covid-19.

Key Words: Gold Prices, Stock Market, Turkey, Covid-19.
Jel Codes: GO1, G11, CO1

1. Introduction

The outbreak of the Covid-19 disease as pandemic in 2020 not only resulted in
health crisis but also destroyed financial markets and economies at global scale. It led
to the lockdowns, closure of country borders, economic recessions and the crashes in
equity markets. In these circumstances, the investors searched assets having negative
correlations to hedge their portfolios so as to deal with the destructive impacts of the
disease. Gold has been regarded as way of storing a value, a liquid asset and portfolio
stabilizer during the difficult times of economy. Therefore, most investors also
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considered the gold as hedge and safe instrument against stock investments during
the pandemic (Chemka et al., 2021).

The level of stress in the economies resulted from the pandemic is investigated
in many researchers and most of the studies have selected credit default swap (CDS)
spreads as an indicator representing the credit risk of sovereigns. CDS is a reasonable
variable pointing out the financial and macroeconomic stability and other risks in the
economy (Kartal, 2020). Daehler (2021) claims that soverign CDS spreads rise in
emerging market economies as the number of deaths resulting from
the Covid-19 disease increase due to the lower confidence in soverign credit markets
triggered by long-lasting lockdowns and slow economic recovery at global level. In
partficular, Yildinm et al. (2021) assert that the uncertainty stemmed from Covid-19 has
risen the CDS spreads of Turkey, and in such an environment the demand for gold has
increased in Turkey since gold is regarded as a safe haven once again during the crisis
time as experienced before. The attitude of financial players to the gold especially in
the times of financial turmoil convey the researchers to investigate the relationship
between gold and stock market returns. Coudert and Raymond (2010) posit that there
exist a negative relationship betwen gold and some stock market indices (France, UK
and US) in the long-run, which indicates that gold can be used as hedge for equities
in the long-run. On the other hand, Drake (2022) provides evidences that there exists
a doubt on the negative relationship between gold and stock market returns during
the times of economic stress such as 2008 Global Financial Crisis (GFC) and recent
Covid-19 periods. Therefore, there is no concensus on the use of a gold as hedge
against equities particularly in fimes of economic turmoil, and this brings the study to
be revisited the gold-stock market linkage in Turkey by considering the recent Covid-
19 crisis.

This study examines the stock market and gold returns association in Turkey for
the pre-Covid19 (November 2000 — March 11, 2020) and post-Covid-19 pandemic
(March 12, 2020-October 2021) periods. Furthermore, it is also investigated whether
gold is regarded as safe haven during the times of financial and macroeconomic
instability. As known aftermath of the emerge of Covid-19 disease, the countries have
been struggled with the destroying impacts of the disease in social, health and
economic fields. Therefore, during such risky and vulnerable social and economic
environment, the gold and stock market relation is revisited by also considering the
credit default swap (CDS) rates as an indicator of the riskiness and vulnerability of the
countries. Therefore, this study offers a new perspective for the gold and stock market
relation in Turkey, which also provides a recent empirical contribution to the existing
literature.

The rest of the paper is designed as follows: Section 2 offers the literature review.
Section 3 describes the data and explains methodology. Section 4 discusses the
empirical results. Section 5 concludes the paper.

2. literature Review

Gold is deemed as good investment tool to diversify the investors’ portolios
especially during the times of uncertainty and adverse events in financial markets.
Hence the relationship between gold and stock market returns has been examined
by many researchers for various countries and different time period. In the results of
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the studies, different views about this association are reported. Smith (2002) explores
the relationship between gold prices and stock market indices for 17 European
markets and Japan over the period of January 1991- October 2001. He finds the short-
run correlation which is small and negative between these variables. Hillier et al. (2006)
find that there exists a negative and significant relationship between gold returns and
S&P500 Index returns for the time span of 1976-2004, and they infer that gold can be
used as a hedge tool when diversifying investment portfolios. Furthermore, Coudert
and Raymond (2010) prove that the negative long-run association between gold and
stock market indices in France, US and UK. Aksoy and Topcu (2013) offer empirical
evidence that gold prices and stock returns in Turkey for 2003 and 2012 years are
negatively correlated. Girgin and Unalmis (2014) investigate whether gold is
regarded as safe haven against equity market over the post-GCF period (September
2008 — April 2014) for a set of emerging and developing countries. They find that gold
is found as a strong hedge/ safe haven for Brazil, Bulgaria, Chile, Hungary, Phillippiness,
Malaysia, Mexico, Poland and Turkey countries by offering a negative correlation
between gold and stock market returns.

There also exist arguments that gold prices and stock market returns can be
positively correlated in crisis periods, which are contrary to the findings offered in the
most of the literature. Choudhry et al. (2015) reveal that gold is regarded as safe haven
against stock returns for the pre-Global Financial Crisis (GFC) period in US, UK and
Japan, however the property of gold as hedging instrument turns to reverse during the
crisis period. Gurgin and Unalmis (2014) also provide evidence that gold is not
regarded as a hedge instrument against stock returns in China, Indonesia, Russia and
South Africa for the post-GFC period. Al-Ameer et al. (2018) examine the relationship
between gold and stock market returns in Frankfurt Stock Exchange and offer
empirical evidences that the stock returns and gold returns are found to be strong and
positive correlated before the Global Financial Crisis, but this positive correlation
becomes weak and low during the crisis. Drake (2022) also investigates the link
between gold and stock market returns in US particularly regarding the GFC and the
recent Covid-19 periods. The study concludes that gold prices and stock market
returns are positively correlated when the real interest falls below zero. The negative
correlation between gold and stock returns in the US economy is not reinforced by this
study during the stressful fimes resulting from the GFC and the Covid-19 disease.

3. Data and Methodology

The study employs the daily gold returns (GOLD) in terms of gram gold prices in
Turkish lira and daily BIST100 index returns (BIST) to represent Turkish the stock market.
Turkey 5 year- CDS premiums are used as an indicator for the risk and uncertainty levels
in the country particularly fo measure the effects Covid-19 pandemic (Kartal, 2020;
Yildirim et al., 2021). The pre-Covid 19 pandemic period is determined as the dates
between November 2000 - March 11, 2020, whereas the post-Covid 19 time line covers
the dates from March12, 2020 to end of October 2021 since the first covid case in
Turkey was announced in March 11. The weekends, official holidays, missing and
nontrading dates are excluded from the dataset.
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The variables of GOLD and BIST are found to be stationary at their levels
according to both Augmented Dickey Fuller (1979)(ADF) and Phillips-Perron (1988) (PP)
unit rooft tests as presented in Table 1.

Table 1. Unit roof test results of the key variables

ADF ADF PP PP
Constant Constant& Constant Constant&
Trend Trend
GOLD -52.3442* -52.3422* -69.4931* -69.4892*
BIST -69.5480* -69.5450* -69.5155* -69.5123*

Notes: *, **, *** represent %1, %5 and %10 significance levels, respectively. Both unit root tests have a null hypotheses
of having a unit roof.

In order to investigate the gold and stock market link in Turkey, firstly the baseline
model is constructed as in Eq (1) for pre- and post-Covid-19 periods?.

GOLD, = ay + ayBIST, + v, (1)

Secondly, in order to observe how the stress in the financial markets resulting
from Covid-19 recession affects the gold and stock market relation, an interaction
variable (CDS*BIST), is included into the main model by following approach of Drake
(2022)3 as in Eq (2). CDS variable takes the value 1 when the daily changes of CDS
premium is positive and zero otherwise. Therefore, CDSBIST variable takes the daily
market returns when the CDS premium increases and zero otherwise. If the coefficient
of CDSBIST variable is found as negative and significant it indicates when the CDS rises
(i.,e. arise in the stress and uncertainity in the economy), a decrase in market return
result in an increase in gold prices. It may point out that gold is regarded a safe haven
and the demand for the gold rises when the stock market go down in the times of
economic turbalence.

GOLD, = «a + a; BIST, + &,CDSBIST, + uy; (2)

The descriptive statistics for the returns of GOLD and BIST variables are given in
Table 2 and Table 3 for pre-Covid-19 and post-Covid-19 periods, respectively. The
means of gold returns are higher than the returns of stock market in Turkey for both
pre- and post-Covid-19 periods. The gold returns have lower daily volatility than stock
market returns in terms of standard deviation during the period of before Covid-19.
However, volatility of gold returns are higher than the volatility of stock market returns
in the aftermath of Covid-19.

2 All the variables are obtained from Bloomberg, Yahoo Finance and Investing.Com databases.
3 In the study of Drake (2022), the daily changes of CBOVIX index is used in order to measure
the stress in the economy in the US financial market. Likewise, an indicator expressing the
tension in the financial market daily fraded for Turkey is only the CDS premiums.
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Table 2. Descriptive statistics of the key variables for pre-Covid-19 period

GOLD BIST
Mean 0.094375 0.061464
Median 0.045048 0.095061
Standard Deviation 1.522509 2.026988
Maximum 43.11683 19.44065
Minimum -8.854609 -18.10925
Number of Obs. 4776 4776

Table 3. Descriptive statistics of the key variables for post-Covid-19 period

GOLD BIST
Mean 0.167848 0.136078
Median 0.158128 0.162327
Standard Deviation 1.671053 1.383049
Maximum 21.25671 8.766930
Minimum -9.377695 -9.793393
Number of Obs. 372 372

The matrix of correlations between gold and stock market returns is presented
in Panel A and Panel B of Table 4 for before and after Covid-19, respectively. There
exists a negative and significant correlation between gold and stock market returns
for both time periods. As considered individually, gold and stock market can be used
together in the diversification of portfolios.

Table 4. The correlation matrix of the key variables for both periods

Panel A: Pre-Covid-19

GOLD BIST
GOLD 1.000000
BIST -0.210272 1.000000
(0.000)
Panel B: Post-Covid-19
GOLD BIST
GOLD 1.000000
BIST -0.210004" 1.000000
(0.000)

Notes: *, **, ** represent %1, %5 and %10 significance levels, respectively.

4. Empirical Test Results

The empirical results for both pre- and post-Covid-19 periods are offered in
Panel A of Table 5. As seen, the stock market returns and gold returns are negatively
and significantly correlated for both periods. When the stock market returns in Turkey
go down, the gold prices tend to increase. When the individual gold and stock market
relationship is considered, this can indicate that gold can be regarded as a safe haven
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in Turkey. For the pre-Covid period, the result that the role of gold as an hedge
instrument against stock market in Turkey is also in line with the result found in the study
of GUrgin and Unalmis (2014).

When the CDSBIST interaction variable is inserted into the basic model in order
to see the role of economic stress and uncertainty in the gold and stock market link,
the coefficient of this variable is found to be negative and significant for the pre-
Covid-19 period as in Panel B of Table 5. As the CDS premiums rise up (the stress
increases in the economy) and the stock market goes down, the gold prices increase.
It may point out that before the Covid-19 pandemic, the demand for the gold tend
to rise as the stock market returns decrease during the risky and uncertain times.
Hence, gold is regarded as a safe haven and the hedge against equities before the
pandemic. For post-Covid-19 period, the interaction term of CDSBIST is found as
positive and significant. This implies that the gold becomes correlated with the stock
market in Turkey as the risk stemmed from the Covid-19 pandemic increase. In short,
gold is not regarded as a good hedge instrument for diversifying portfolios during the
Covid-19 period as found in the study of Drake (2022) for US case.

Table 5. The empirical test results

Panel A GOLD (Pre-Covid19) GOLD (Post-Covid19)
Coefficient P-value Coefficient P-value
BIST -0.1579* 0.0000 -0.2537" 0.0000
(0.0106) (0.0614)
Constant 0.1040° 0.000 0.2023™ 0.0181
(0.0215) (0.0852)
Panel B GOLD (Pre-Covid19) GOLD (Post-Covid19)
Coefficient P-value Coefficient P-value
BIST -0.1282" 0.0000 -0.4367" 0.0000
(0.01550 (0.0926)
CDSBIST -0.0599" 0.0088 0.3366" 0.0091
(0.0228) (0.1284)
Constant 0.0815" 0.0004 0.2783 0.0002
(0.0231) (0.0893)

Notes: *, **, *** denote the significance levels at 1%, 5% and 10%, respectively.
5. Conclusion

This study inspects the relationship between gold and stock market returns in
Turkey over the period of November 2000 — October 2021. However, in order to see the
perception of financial markets against gold aftermath of the Covid-19 pandemic,
the time line of the study is separated as pre-Covid-19 and post-Covid-19 periods.
Furthermore, it is also investigated how the stress in the economy resulting from the
health and economic crises related to Covid-19 pandemic affects the gold and stock
market linkage. In order to gauge the risk and stress in the economy, CDS premiums
are included into the model examining the gold and stock market relationship. The
results show that the gold and stock market returns in Turkey are negatively and
significantly correlated for both pre- and post-Covid-19 periods individually. When the
stress in the economy rises particularly in pre-Covid-19 period, a decrease in stock
market returns results in a rise in gold prices. This indicates that gold is considered as
safe haven during economic turmoil before the pandemic period. However, when the
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stress in the economy upsurges during post-Covid period, a downturn in stock market
does not lead to an increase in gold prices. This shows that financial market
partficipants have changed their perceptions about gold as a hedge against equity
investments during the recent pandemic period.

Research and Publication Ethics Statement:

The author declare that ethical rules are followed in all preparation processes of this
study. In case of detection of a contrary situation, Journal of Commercial Sciences has
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Abstract

Purpose: It is aimed to analyze the performance of the Agricultural Insurance Pool,
which is in an important position to compensate for the negativities that may occurin
the agricultural sector, in the period of 2011-2020 with multi-criteria decision making
methods.

Methodology: The performance of the TARSIM in the period of 2011-2020 was ranked
by taking advantage of the SD and ARAS methods.

Findings: As a result of the application, it was revealed that the most successful year
for TARSIM was 2020 and the year with the lowest success was 2014.

Implications: In this study, the performance of TARIIM in the 10-year period was
discussed by using SD and ARAS methods.

Limitations: In the study, SD method was used to weight the criteria and ARAS method
was used for performance ranking. In the study covering the period of 2011-2020, 4
evaluation criteria were used. In subsequent studies, differentiation can be made in
terms of methods, periods and criteria.

Keywords: TARSIM, ARAS, SD, Multi-Criteria Decision Making (MCDM), Performance
Analysis.

Jel Codes: C02, Cé5, G22

1. Girig

Ulkemizde tarm sigortalarn ile ilgili faaliyetler 20. YUzyilin ilk yansina dayanmakla
birlikte sigorta sirketlerinin katastrofik riskleri tek baslarna Ustlenememesi dolayisiyla
diger Ulkelerde oldugu gibi Ulkemizde de &nemli bir gelisim gorGlememistir. Ancak
beslenme ve teknolojide yasanan gelismeler Ulkelerdeki tanm sigortalarinin daha ileri
seviyelere tasinmasini gerekli kimis ve bu noktada devletler sigorta sirketlerine destekte
bulunma gereksinimi  hissetmistir. Bu dogrultuda olusan devlet destekli tarm
sigortaciidyla tanm sigortalarnda yeni bir boyuta gecilmistir. Ulkemizde de buna
paralel olarak tanm sigortalarnni daha ileriye tasimak maksadiyla cesitli adimlar
atiimaya baslanmistir. Bu baglamda bir havuz sistemi olusturmak amaciyla 1995 yilinda
Tanm Sigortalan Vakfi (TSV) kurulmustur. Tanm sigortalan acisindan olduk¢ca énemli olan
bu gelismenin ardindan 2005 yilinda Tarim Sigortalarn Kanunu yurGrlige girmis ve bir yil
sonra da faaliyete baslanmistir (Ciftyildiz ve isel, 2020).

Bu calismada, Ulkemiz tanm sektdérU acisindan kritik bir dneme sahip olan
TARSIM'in  2011-2020 ddénemindeki performansinin CKKV teknikleri ile SlcUimesi
amaclanmaktadir. Calisma icerisinde ilk olarak tarnm sektéronin ekonomideki dnemi
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incelendikten sonra tarmda karsilasilan risklere deginiimis ve tarmda risk yonetimi
araclarn ve tanm sigortalarna bakilmistir. DUnyadaki uygulamalara genel bir bakis
atildiktan sonra TARSIM’in  performansinin  analizi SD ve ARAS ydntemlerinden
yararlanilarak yapiimistir. Burada SD ve ARAS yontemleri gerek uygulama kolaylidi
sunmasl gerekse de iki ydntemin bir arada kullanildigi kisith sayida calisma olmasi
sebebiyle tercih edilmistir. Ayrica TARSIM'in 10 yillik strecteki performansinin SD ve ARAS
yontemleri kullanilarak degerlendiriimesi gerek calismanin 6zgunligu gerekse de firma
dzelinde oldukca az calismanin oldugu, TARSIM 6zelinde ise séz konusu ydntemlerle
yapllmis bir calismaya rastianmamis olmasi dolayisiyla literatUre yapilan katkr acisindan
oldukca 6nemlidir.

2. Tanm Sektérinin Ekonomideki Onemi

Kaynaklarin sinirl, insan ihtiyaclarnnin ise sininnin - olmadigr dunyada, bu
intiyaclann gideriimesi icin gelistirien metotlar farkli ekonomik faaliyetlerin ortaya
cikmasina katkr saglamistir. Tanm, insanlarin en temel ihtiyaclanndan biri olan
beslenme ihtiyacini gidermesi sebebiyle ekonomik faaliyetler arasinda ilk siralarda yer
almis ve dnemini gulnimuUze kadar devam ettirmistir (Durgut ve Dumanoglu, 2019).
Tarnm, dogal kaynaklarin elverisli girdilerle bir araya getirilerek gerceklestiriien her t0rl0
Uretim, isleme, yetistirme ve pazarlama eylemleri seklinde ifade edilebilmektedir (Ciftci,
2014).

Tanm UrUnlerini hammadde olarak kullanan sanayinin kaynagini olusturmasi,
belli bir kisma istihdam firsati sunmasi, disa bagmlligin azalmasina destekte bulunmasi
ve ddemeler dengesinde dnemli etkiye sahip olmasi gibi sebeplerle Ulkemizde de
tarm sektdrl, ekonomi Uzerindeki stratejik dnemi korumayi sOrdUrmektedir. Tarm
sektérinin ekonomi icerisinde sahip oldugu dnemin kaynagdi; tarnmsal Uretimin, dis
ticaret, istihdam ve ekonomide yer alan diger sektdrlerle olan baglanti sebebiyle
ortaya cikmaktadir. Tarnm sektéronin ekonomiye sagladigr katkiyl, diger bir ifadeyle
ekonomideki yerini, katkinin bUyUkliginU ve énemini goéstermesi acisindan Tarmsal
Gayri Safi Yurtici Haslla (GSYH) belirlemektedir (SUmer ve Polat, 2016).

Tablo 1. Tarnm Sektéro Temel Géstergeler

Yillar Kirsal Nufusun Istihdamda Tgs:clxrgs?;iﬁjlzi T,ISYI
Payi (%) Tarimin Payi (%) (%)
2015 0,079 0,206 0,069
20146 0,077 0,195 0,062
2017 0,075 0,194 0,061
2018 0,077 0,184 0,058
2019 0,072 0,182 0,064
2020 0,070 0,176 0,066

Kaynak: (TOC BIR-SEN, 2021).

Tablo 1'den hareketle Turkiye'de alti yillik srecte kirsal nifusun payinin %8'den
%7’'ye dUstuQUu ve her gecen yil kent nufusunun arthigr ifade edilebilir. Diger taraftan
tarm sektérinin istihdam icerisindeki payr da vyillar itibariyle azalis gdstermis ve 2020
yilinda %17,6 olarak gerceklesmistir. Oldukca énemli olan tarmsal GSYH'nin toplam
icindeki payi alti yillik sGrecte 2018 yilina kadar azals gdstermis, daha sonra ise belli
oranda toparlanma gdstererek 2020 yilinda %6,6 olarak gerceklesmistir.
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3. Tarnmda Karsilasilan Riskler

insan, bitki ve hayvanlar icin var olan cok sayida risk ve belirsizlik, séz konusu
canlilan ¢esitli sekillerde etkileyerek bUyUk hasarlar meydana getirebilmektedir. Ortaya
cikan hasarlann  ardindan, CGreticiler Ustlendikleri masraflanni  karsilayamamakta,
verdikleri emeklerinin karsiigini alamamakta, yeterli seviyede kar elde edememekte ve
UrUnlerini ve Uretim faktorlerini belli 6lcUde ya da bUtinUyle kaybedebilmektedirler. Bu
dogrultuda olusan gelir istikrarsizliklar ile beraber isletmeler ekonomik durumlarini
normale ¢cevirmede sikintilar yasayabilmektedir. Bu sekilde sadece tarm sektort dedil,
bUtun ekonomi k&tU bicimde etkilenmektedir. CUnkU Ureticinin elde ettigi gelirde
yasanacak azalis, aim gucinde ve makro dlctde milli gelirde de azalis yasanmasina
sebep olmaktadir (SUmer ve Polat, 2016).

Tanm sektérinde yasanan riskler; mulkiyete (dolu, kuraklik, bitki ve hayvan
hastaliklar, hirsizlik vb.) ve kisiye (hastalik, 8lum vb.) ydnelik, 6zel (yangin, hirsizlik vb.) ve
sistemik (sel, kuraklik, salgin hastalk vb.) seklinde, fiyat riski (fiyatlardaki volatilite) ve
Uretim riski (negatif hava kosullar, hastaliklar vb.) gibi farkl gruplarda ele alinmistir.
Yapilan cesitli sinfflandirmalara karsin, riskler temelde tarmsal Uretim miktarnda ve
ciftcilerin gelirinde azalisa sebep olmasi dolayisiyla, gida deger zincirinde yer alan
bUtin aktdrleri negatif bir sekilde etkilemektedir (Tekin, 2015; Bielza vd., 2008; Mahul ve
Stutley, 2010).

Ekonomik getirilerinin yani sira Ulkemizde milyonlarca nufusun beslenmesini
saglayan ve UstU acik fabrikaya benzetilen tarm sektdéri, doga kaynakli riskler basta
olmakla birlikte cesitli risklere karsi son derece hassastir. Bu dogrultuda, doga ile bir
arada yUrUttlen tanmsal Uretim, bir fabrikada gerceklestirilen Uretime kiyasla kuraklik,
sel, don gibi doga olaylarnin olumsuzluklanna karsi daha acik bir konumda yer
almaktadir. Buradan hareketle de tanm sektdérGnin bu risklere karsi kapsamli bir
bicimde korunmasi gerektigi ifade edilmektedir (Tekin, 2015).

3.1. Tanmda risk yonetimi araglar ve tanm sigortalar

Olusabilecek riskler tespit edilip degerlendirimesinin ardindan cesitli stratejiler
uygulanabilmektedir. Tarmda risk yonetimi araclar temelde tarla seviyesinde alinan
tedbirler ve risk paylasimi seklinde siniflandinlabilir. Bu dogrultuda, riskleri azaltmak
amaciyla tarla seviyesinde alinan c¢esitli tedbirler; daha dusuk riske sahip ve/veya
Uretim ddnemi kisa olan GrUnlerin yetistirimek icin secimi, gerceklestirilecek Uretimin
cesitlendiriimesi, dikey buUtinlesme, kendi kendine sigorta veya bireysel istikrar
hesaplarn seklinde siralanabilir. Risk paylasimi icin  kullanilabilecek araclar ise;
pazarlama ve Uretim sézlesmeleri, tUrev sézlesmeler, yatinm fonlan ve sigorta seklinde
ayrilabilir. Ayrica s6z konusu tedbirlere ek olarak, devlet yardimlarindan faydalanmak
ya da tanm sektdérl haricindeki sektdrlerde faaliyet godstererek var olan geliri
yUkseltmek zararlarn tazmin etmede yéntem olarak kullanilabilir (Bielza vd., 2008).

Diger taraftan teknik ve finansal araclar seklinde farklh bir aynma da
gidilebilmektedir. Burada tarnmsal UrUnlerin korunabilmesi icin sulama, ilaclama ve
asilama gibi teknik tedbirler uygulanabilmekle birlikte sigorta, kosullu bor¢clanma ve
tasarruf gibi finansal tedbirler de uygulanabilmektedir. Teknik ve finansal araclarn en
uygun bicimde bir arada kullaniimasi tarnmsal Uretim riskleri yénetimi icin oldukca
onemlidir. Ciftciler ilaclama, sulama, tasarruf gibi ydontemlerle sik fakat kicuk capli
kayiplara karsi énlem alabilirlerken, ficari sigorta sirketlerine ve reasurérlere daha az
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ancak ciddi kayiplarn devredebilirler. HOkUmetler de bUyUk kayiplara karsi son care
olarak destekte bulunarak dnemli bir konumda yer almaktadir. Bu baglamda, risk
yonetim araclariicinde enislevsel olani ve kabul géreni tarm sigortalandir. Bugun tarm
sigortalari, yUzUn Uzerinde Ulkede uygulanmaktadir (Mahul ve Stutley, 2010).

Ciftcilerin UrUnlerini korumasi bakimindan fazlasiyla dnemli olan tanm sigortasi,
toprakla ve hayvancilikla ugrasan ciftcilerin UrUnlerine veya hayvanlarina guvence
saglayabilmekte ve riskin gerceklesmesi halinde olasi kaybi tazmin edebilmektedir.
Tarm sigortasi, tanmsal Ureticilerin verdikleri emekleri givence altina almak icin koruma
sunan bir sigorta t0rodur (GUnal ve Caliskan, 2021). Tarm sigortalarn sadece sahip
olunan varligin korunmasina katki saglamamakta, bununla birlikte tanm sektéronin
daha da gelismesine yardimci olmaktadir. Bu dogrultuda, tanm sigortalari, Greticilerin
kredi bulmasini olanak taniyan bir aractir. Sigortanin varligiyla birlikte bankalar
kredilerin geri donust noktasinda daha guvende oldugu icin kredi saglamaya daha
olumlu yaklasmaktadir. Bdylelikle daha kolay bir seklide finansman bulan ve sahip
oldugu varliklanni givenceye alarak gelirini istikrarl hale getiren Ureticiler, elde ettigi
gUvenle yeni tarm teknik ve teknolojilerine yatinm saglamakta ve tarmsal Uretimin
artmasina destekte bulunmaktadir. Bu bakimdan tanm sigortalan tarm sektéronin
gelisimi icin oldukca kritik bir aractir (Tekin, 2015).

3.2. Dinyada tanm sigortalan vygulamalarina genel bir bakis

Modern olarak gérulebilecek tarm sigortalan uygulamalar Dinyada 18. yUzyil
sonlart ile 19. yUzyll arasinda Avrupa’da gérilimustor. ilanda ve Aimanya’nin én plana
ciktigi ilk uygulamalar genel olarak tecribe eksikligi sebebiyle basarisiz oimustur. Daha
sonra ise basta Avrupa Ulkeleri oimak Uzere Amerika ve Japonya gibi gelismis Ulkelerde
genis kapsamli tarm sigortalan faaliyetleri uygulanmaya baslanmigtir (Tumtas, 2007).

Ulkelerin tanm sigortalar gelisim seviyeleri; tanm sektérinin ekonomideki deger,
tarm politikalan ve toplumsal ve sosyal yapiya tarimsal kesimin etkileriyle iliskili olarak
farklilik géstermekle birlikte, genel olarak gelismis tarm sektérine sahip Glkelerin buna
paralel olarak gelismis tanm sigortalanna da sahip oldugu gdzlenmistir (EngurCGlU ve
Yasar, 2015).

Amerika Birlesik Devletlerinde tarnm sigortasi: 1938'de devlet ve birkac &zel
sirketle yUrUtUlmeye baslanan ABD tarm sigortasi sisteminde basta &zel sirketler
tarafindan tek riske dayali sigorta UrUnleri saglanirken, devlet tarafinda ise dogal afet
yardimlar  saglanmistir.  Fakat cogu Uretficinin | bu yardimlara siginmasi, tarm
sigortalarinin ilerilere tasinmasini engellemistir (GUnal ve Caliskan, 2021).

ABD'de birden cok riske karsi sigorta (MPCI) en fazla uygulanan sigorta sistemi
olmakla birlikte devlet primin % 60’1 oraninda katki saglamaktadir. Bu sistemde hasar
tespitleri bireysel ve kurumsal boyutta saptandiktan sonra ciftciye yapillacak 6édeme
Uretimin belirli bir miktann altina inmesi halinde gerceklestirimektedir. Yapilacak
6demelerin hesabi gerceklestiriien verim ile garanti edilen verim arasinda olusan farkin
alinmasi femeline dayanmaktadir (EngurilG ve Yasar, 2015).

ispanya’da tanm sigortasi: Tarm sigortalannda en basarl Ulke oldugu bilinen
Ispanyada, alinan primlerin toplandidi, olusan hasarlann karslandidi ve kdr amaci
gUtmeyen bir havuz sistemi bulunmaktadir. Ayrica UrUnlerini sigortalayan ciftcilere
devlet tarafindan prim destedi sunulmaktadir (EngurGlo ve Yasar, 2015). Sistem
icerisinde bulunan ve Tanm Bakanligina bagl olan Tanm Sigortasi Ulusal Ajansi (ENESA)
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ise tanmsal sigorta planlarina dair tavsiyelerde bulunmakta, Urinler icin minimum teknik
gerekKlilikleri, fiyat uygulamasini ve sigorta policeleri ile ilgili uygulamalar yorGtmektedir
(SUmer ve Polat, 2016).

Almanya’da tarm sigortasi: GUcIU bir ekonomiye sahip olan Almanya’da tarnm
sigortalar ile ilgili uygulamalar 17. yUzylla dayanmaktadir. Almanya’da uygulanan
tarnm sigortaciligi &zel sirketler tarafindan yUrUtGlmekte olup devlet tarafindan ciftcilere
saglanan prim ya da tazminat destedi bulunmamaktadir. Ancak bUyUk boyutlu bir
dogal felaket olmasi durumunda devlet tarafindan yardim yapilmaktadir (Gur, 2019).

italya’da tanm sigortasi: italya’da 1920 yilindan bu yana Ulusal Tarnm Dayanisma
Fonu araciigiyla tanmsal Uretimde gerceklesecek sira disi olaylardan kaynaklanan
hasarlann édnlenmesi ve meydana gelen zararnn tazmin ediimesi amaglanmaktadir.
2000 yilinda hem reasUrans hizmeti sunmasi hem de sigorta politikalarini desteklemesi
amaclyla Risk Reinsurance Fund (RFF), aktUeryal hesaplamalann tarnmsal sistemde
daha saglikl gerceklestiriiebiimesi amaciyla meydana gelecek dogal ve ekonomik
olaylarin izZienmesi icin Aricultural Risks Databank (BDRA) sisteme katilmistir. Ulkede hem
tarm UrUnlerine afet destedi hem de prim destedi devlet tarafindan sunulmaktadir
(GUnal ve Caliskan, 2021).

Fransa’da tanm sigortasi: Ulkede tanm sigortasi yaptiran ciftcilere prim destegi
bulunmakla birlikte yayinlanan yénetmeliklerle hangi policenin  desteklendidi
aciklanmaktadir. Ulkede tek riske dayall sigorta Orinleri bulunmakla birlikte tahil, misir
gibi yaygin OrUnler icin coklu riske dayali sigorta UrUnleri de bulunmaktadir (SUmer ve
Polat, 2016).

3.3. Turkiye’'deki tarim sigortalan tarihi ve gelisim sireci

Ulkemizde tanm sigortaciidyla ilgili yapllan mevzuat calismasi, yasa, kanun
taslagr 20. yOzyilin ilk yansina dayanmasina karsin, ilk olarak 1957 yiinda Seker Sigorta
ciftcilere ydnelik bitkisel Orin sigortasini uygulamaya baslamistir. Birkac yil sonra ise
Basak Sigorta tarafindan hayvanlar icin sigortalar uygulanmaya baslanmistir (Ozdemir
ve Baylan, 2017). Bu baglamda daha sonraki yillarda cesitli sigorta uygulamalari
sunulmakla birlikte ik uygulamalarda devlet tarafindan prim destedi saglanmamistir.
1995 yiinda Ulke capinda bagimsiz hasar tespit faaliyetleri surdUren “Tarm Sigortalar
Vakfi” kurulmustur. 2005 yilina dek cesitli girisimlere ragmen tanm sigortalarina 6zgu bir
yasal dayanak sunulamamis, 6762 sayill Turk Ticaret Kanunu dikkate alinmigtir. 2005
yilina gelindiginde ise 5363 sayill “Tanm Sigortalan Kanunu” yasalasmis ve TARSIM
kurulmustur (Tekin, 2015).

TARSIM: 5363 sayill Tanm Sigortalan Kanunu ile birlikte Tanm Sigortalan Havuzu ve
havuzun isletiimesi amaciyla kurulan Tanm Sigortalan Havuz isletmesi A.S. faaliyete
baslamistir.  Sistemin daha saglikli isleyebilmesi amaciyla da gerekli calismalar
yUrutolmuUstUr. Olusturulan bu sistemde  ciftcilere devlet tarafinda prim destedi
saglanmis, verilen teminatin asamall bir bicimde genisletiimesi ve cesitlendirimesi,
ciftcilerin hasarlannin kisa strede karsilanmasi ve tarnm sigortalarina olan ilginin
artinimasi hedeflenmistir. Bu sistem déhilinde police kesme islemleriise 2006 yilinin altinci
ayinda baslamistir (Ciftylldiz ve isel, 2020).

Havuza dahil olan sigorta sirketlerinin ayni oranda paylarla ortak oldugu Tarm
Sigortalan Havuzu isletmesi, TARSIM'de gerceklestirilen tUm faaliyetleri yOritmektedir.
Sistem dahilinde duzenlenen policeler, policeyi dUzenleyen sirket adina kesilmesine
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karsin elde edilen tUm prim TARSIM' e aktanimak mecburiyetindedir. Daha sonra sigorta
sicketleri  TARSIM'den belli oranda komisyon almaktadir. Primlerin  tahsilatini
gerceklestirmek, hasar tespit uygulamalanyla ilgili tOm calismalan ve tazminat
o6demelerini gerceklestirmek, tanm sigortalarn konusunda Ureticileri  bilgilenmesini
saglamak, halkla iliskiler ve tanitim kampanyalarini yorGtmek, saptanan ilke ve kurallar
kapsaminda havuz kaynaklarini yatinma aktarmak Tanm Sigortalan Havuz isletmesi’ nin
temel gbrevleri arasinda yer almaktadir (Durgut ve Dumanoglu, 2019).

Tarm sigortalan kapsaminda teminat altina alinan risklerle ilgili reastrans
anlasmalarn TARSIM tarafindan yUrUtilmekle birlikte transfer edilemeyen risklerle ilgili
bakanlar kurulu karari ile her yil hasar prim orani dikkate alinarak hasar fazlasi destegdi
saglanmaktadir (EngUril ve Yasar, 2015). Diger taraftan TARSIM tarafindan Ureticilere
bitkisel UrUn sigortasi, kdy bazl kuraklik verim sigortasi, sera sigortasi, bUyUkbas hayvan
hayat sigortasi, kU¢cUkbas hayvan hayat sigortasi, su UrGnleri hayat sigortasi, kimes
hayvanlar hayat sigortasi, anicilik sigortasi Urinleri sunulmaktadir. Kamu-6zel sektor-sivil
toplum kuruluslar isbirliginin yapildigi bu sistemden Ureticilerin faydalanabilmesi icin ise
Ciftci Kayit Sistemi, Su UrUnleri Kayit Sistemi, Aricilik Kayit Sistemi, Hayvancilik Bilgi Sistemi,
Ortd Alti Kayit Sistemi, Tanm ve Orman Bakanlidi Kayit Sistemi’'nden ilgili olana faaliyeti
dogrultusunda kayit yaptirmasi gerekmektedir. Ayrica Uretici, her vyl kaydini
guUncellemesi mecburiyetindedir (GUnal ve Caliskan, 2021).

4. Literatir Ozeti

Ceisitli firma ya da sektorlerin sergiledikleri performanslarin CKKV teknikleri ile
gerek ulusal gerekse de uluslararasi calismalarda degerlendirildigi  calismalar
literatUrde bulunmaktadir. S6z konusu calismalann bazilar asagida dzetlenmistir.

Torbati ve Sayadi (2018), calsmalannda iran'daki sigorta  branslarinin
degerlendirimesi amaciyla bulanik bir model sunmayr amaclamistir. Kriterlerin
agriliklarinin saptanmasinda Best-Worst Method, sigorta branslarnin
degerlendirimesinde ise Fuzzy Inference System (FIS) kullaniimistir. Elde edilen bulgular
Onerilen modelin dogruluk ve uygunluk bakimindan basarll oldugunu ortaya
koymustur.

Unal (2019) gerceklestirdigi calismasinda  Turkiye'de faaliyette bulunan
mevduat bankalarinin performansini 2014-2018 dénemi &ézelinde analiz etmistir. SD ve
WASPAS y&ntemlerinin  kullanildigi calisma neticesinde tUm vyillarda en basaril
performansa sahip bankanin Akbank T.A.S. oldugu belirlenmistir.

Gerceklestirdikleri calismalarinda Bayrakci ve Aksoy (2019), TUrkiye'deki bireysel
emeklilik sirketlerinin performansini Entropi, ARAS ve COPRAS y&ntemlerini kullanarak
incelemislerdir. Calisma sonucunda her iki siralama ydnteminde de Anadolu Hayat
Emeklilik Sirketinin en iyi performansa sahip oldugu tespit edilmistir.

Isik (2019), calismasinda 2008-2017 vyillar arasinda Turk mevduat bankacilig
sektdérinUn  finansal performansini Entropi  ve  ARAS tekniklerini  kullanarak
degerlendirmistir. Analiz sonucunda sektérin 2010 yiinda en iyi performansi sergiledigi
ortaya konulmustur.

Akbulut (2019) yOrUttogo calismasinda 2009-2018 déneminde is Bankasi’'nin
finansal performansini CRITIC ve EDAS teknikleri ile degerlendirmistir. Elde edilen
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bulgular dogrultusunda 2009 yilinda is Bankasi’'nin en basarill performansi sergiledidi
ortaya konmustur.

Sahin (2020) endUstriyel robot secimi icin ¢calismasinda SD, MW, Shannon
Entropisi, ARAS, SAW ve WPM ybéntemlerinden faydalanmistir. Nihai bir fikir elde etmek
amaclyla Borda ydntemi uygulanmistir. Borda ydnteminden elde edilen nihai
siralamada IR1 en iyi endUstriyel robot olmustur.

Kosaroglu (2020) 2015-2019 ddénemini kapsayan calismasinda BiST'te islem
gbren mevduat bankalarinin performansini SD ve EDAS ydntemlerini kullanarak analiz
etmistir. DOnem icerisinde performanslarda farklik gdérUimUs ve genel bir
degerlendirme icin ortalamalar alinmistir. Elde edilen nihai siralamaya gére Akbank'in
en basarll banka oldugu tespit edilmistir.

Gerceklestirdigi diger bir calismasinda Isikk (2021), Axa sigorta sirketinin
performansini 2011-2020 vyillan arasinda degerlendirmeye tabi tutmustur. AHP, CRITIC
ve WEDBA tekniklerinin kullanildigr analiz sonucunda sirketin en basarili oldugu yilin 2016
oldugu belirlenmistir.

Boskovic, vd. (2021) mobil sebeke operatéri secimi amaciyla CRITIC ve ARAS
yontemlerini kullanarak bir calisma gerceklestirmislerdir. Yapilan calisma neticesinde
en iyi operatéron MNOS oldugu tespit edilmistir.

Pattnaik, vd. (2021) gerceklestirdikleri calismada Hindistan’da faaliyet gdsteren
sigorta sirketlerini online police satin alma hususunda siralamistir. Bulanik TOPSIS
yonteminin kullanildigr calismada en basaril sirketin the Life Insurance Corporation Of
India (LIC) oldugu gordimustar.

Luki¢ (2021) c¢alismasinda AHP ve ARAS yodntemlerinden yararlanarak
Sirbistan’da bulunan sigorta sirketlerinin etkinlik dlcUMUNG gerceklestirmistir. Yapilan
degerlendirme sonucunda 2020 yilinin sigorta sirketleri acisindan en efkili yil oldugu
ortaya konulmustur.

Pehlivan ve Akpinar (2022) calismalarinda TUrk sigorta sektérindeki 33 hayat disi
sigorta sirketinin performansini Gri Entropi ve COPRAS y&ntemlerinden faydalanarak
degerlendirmislerdir. 2015-2019 zaman dilimi 6zelinde gerceklestirien calismada, BNP
Paribas sigorta sirketinin en iyi performans gosteren sirket oldugu goérGlmustar.

Cinaroglu (2022) calismasinda Turkiye'de yer alan bireysel emeklilik sirketlerinin
performansini  Entropi, EDAS ve CODAS teknikleri araciigiyla degerlendirmistir.
Gerceklestirilen analiz kapsaminda en iyi performansi gésteren sirketin Turkiye Hayat ve
Emeklilik oldugu ortaya konulmustur.

5. Yontem

Bu bdlimde TARSIM'in 2011-2020 ddénemi performansini dederlendirmek icin
tespit edilen kriterlerin agirliklandinimasinda faydalanilan SD yéntemi ve vyillara gore
basar siralamasinin belirlenmesi icin yararlanilan ARAS yontemi ile ilgili bilgi verilecektir.

5.1. SD yontemi

Diakoulaki, Mavrotas ve Papayannakis (1995) tarafindan dnerilen bu yéntem
kriterlerin agirliklandinimasinda kullanilan ve kriterlerin zitlik yogunluguna dayanan
objektif bir agdirliklandirma yéntemidir. S&z konusu yéntemin uyguloma streci U¢
adimdan olusmaktadir (Diakoulaki, Mavrotas ve Papayannakis, 1995; Unal, 2019).
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Adim 1: Yéntemin ik adimda karar matrisi X denklem 1 deki gibi olusturulur.

X11 X12 - Xqn
— _|x X o X3
X=[xy] ="z "2 (1)
Xm1 Xm2 - Xmn

Denklem (1)'de yer alan x;;: i. alternatifin j. kritere gére degerini yansitmaktadir.
i=123,..,mve j=1,2,3,..,n seklindedir.

Adim 2: Yontemin ikinci adiminda degerlendirme konusu kriterlerin fayda ve
maliyet hususu gdz énunde bulundurularak normalizasyon islemi uygulanmaktadir. Bu
sUrecte karar verici icin kriter fayda esasli ise Denklem (2), maliyet esasli ise Denklem
(3) kullanilmaktadir.

xij - Xmln

* J L= R
Xij—m,l—l,z,...m,]—1,2,...71 (2)
X: X:
] ]
. x]max—xij L L
Xij xmax_xmin,1—1,2,...m,]—1,2,...n (3)
J J

Denklemde yer alan x;;: i. alternatifin j. kritere gore normalize edilmis degerini
yansitmaktadir.

Adim 3: Yontemin son adiminda ise belirlenen kriterlere ait dnem agirliklarinin
tespit edilmesinde Denklem (4) ve (5)'ten faydalanilmaktadir.

" (4)

Denklem 4'te yer alan o; degeri |. kritere ait standart sapmayi ifade etmektedir.
w;j degeri ise onem agirliklanni ifade etmektedir.

Oj .
) =12,..n (5)

J 21'11:1 0-]' ’

5.2. ARAS yontemi

ARAS ydéntemi Zavadskas ve Turskis tarafindan 2010 senesinde ortaya
konmustur. ARAS yonteminde ayirt edici nokta, saptanan alternatiflerin fayda
fonksiyonu degerlerinin, optimal konumdaki alternatife ait fayda fonksiyonu degeriyle
kiyaslanmasidir. Uygulomada bulunan alternatiflerin ideal alternatife gére oransal
acidan benzerligi bu yontemde hesaba katiimaktadir. S6z konusu ydntem, asagidaki
gibi dért adimda uygulanmaktadir (Zavadskas ve Turskis, 2010; Isik, 2019; Bayrakci ve
Aksoy, 2019; Akbulut, 2020).

Adim 1: Bu ydntemin ik adiminda da m adet alternatif ve n adet degerlendirme
kriterinin bulundugu X karar matrisi olusturulmaktadir.
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;i=01,...,mj=0,1,..,n (6)

Xm1 ij « Xmn

Burada xj; : i. alternatifin |. kriterde gosterdigi performans degerini, x; : j. kriterin
optimal degerini yansitmaktadir. Karar verme probleminde kriterlere iliskin optimal
degerlerin bilinmemesi halinde, optfimal degerler denklem (7) ve (8) yardimiyla
kriterlerin fayda (maksimum deger daha iyi) ya da maliyet (minimum deger daha iyi)
niteligi dogrultusunda hesaplanmaktadir.

Maksimizasyon durumu;  x,; = max;x;; (7)

Minimizasyon durumu;  xq; = min;x;; (8)

Adim 2: ikinci adimda belirlenen dederlendirme kriterleri standart hale
getirilerek normalize edilmektedir. Bu islemin gerceklestiriimesi icin denklem (?) ve (10)
kullanilmaktadir.

Fayda niteligi tasiyan kriterler icin;  x = —,f”;” (9)
i=0"1
. - . S i
Maliyet niteligi tasiyan kriterler icin;  x = Sy (10)
= l]

Adim 3: Yontemin sondan bir dnceki adiminda [0,1] araliginda bulunan agirlik
degerlerinden faydalanilarak agirlikli normalize edilmis degerler bulunmakta ve bu
islem denklem (11) yardimiyla hesaplanmaktadir.

J?l-j=J?l-j*Wj;i=0,1,...m;j=0,1,...n (]])

Adim 4: Yontemin son adiminda denklem (12) yardimiyla agirlikli normalize
edilmis karar matrisinde bulunan alternatiflere ait optimal degerler belilenmektedir.

n
Si=23?ij;i=0,1,...m (]2)
j=1

Burada §; : i. alternatifin optimal fonksiyon degerini yansitmaktadir.

Daha sonra, her bir alternatif icin K; fayda derecesi denklem (13) kullanilarak
tespit edilmektedir.

S
Ki_—l

—So;l=0,1,...m (13)

Bu islemin ardindan [0,1] araliginda olan K; degerleri bUyUkten kUcUge seklinde
siralamaya tabi futularak alternatifler degerlendiriimektedir.
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6. Analiz ve Bulgular

Bu kissmda ilk olarak saptanan karar kriterlerinin agirlik skorlar SD ybnteminden
faydalanilarak hesap edilecek ardindan TARSIM’in ARAS yéntemi ile on yillik sirecteki
performansi degerlendirimeye tabi tutulacaktir. Calisma déahilinde TARSIM’in 2011-
2020 ddénem verilerinin elde edilmesinde TARSIM faaliyet raporlarindan yararlaniimis
olmakla birlikte Tablo 2'de ¢alisma kapsamindaki performans kriterleri ile ilgili bilgilere
yer verilmistir.

Tablo 2. Performans Kriterleri, Nitelikleri ve Kodlari

Sira Performans Kriterleri Nitelik Kodlar
1 Brit Prim Uretimi (TL) Mak. DK
2 Brit Odenen Hasar (TL) Min. DK2
3 Teknik Karliik Orani Mak. DK3
4 Cari Oran Mak. DK4
5 Police Sayisi (Adet) Mak. DK5

6.1. SD yontemiyle kriter agirliklarinin hesaplanmasi

TARSIM'in 2011-2020 dénemine iliskin verilerinin bulundugu karar matrisi Tablo
3'te sunulmaktadir.

Tablo 3. Karar Matrisi

DK1 DK2 DK3 DK4 DK5
2020 | 3.198.743.163 | 1.392.944.782 0,1323 2,4518 2.235.626
2019 | 2.447.064.788 | 1.226.860.024 0,1540 2,6730 2.087.860
2018 | 2.050.635.088 | 1.065.106.035 0.1166 2,5592 1.756.428
2017 | 1.628.553.789 833.085.483 0.1518 2,4544 1.598.269
2016 | 1.299.986.302 840.963.512 0,1151 2,7771 1.444.277
2015 | 965.772.197 724.802.873 0.0974 3.4701 1.375.390
2014 | 683.535.994 532.284.864 0.,0882 3,4203 1.086.612
2013 | 526.835.325 410.857.897 0.1155 2,9201 891.876
2012 | 499.348.870 280.266.706 0,1602 1,7539 744.093
2011 440.879.023 225.227.838 0,1489 1,4644 587.716

Tablo 3'te yer alan karar matrisinin normalize edilmesinde kriterlerin fayda esasl
olmasi durumunda Denklem (2), maliyet esasli olmasi durumunda Denklem (3)
kullaniimis olmakla birlikte islem sonrasi cikti Tablo 4'de sunulmustur.
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Tablo 4. Normalize Karar Matrisi

DK1 DK2 DK3 DK4 DK5
2020 1,0000 0,0000 0,6124 0,4923 1,0000
2019 0,7274 0,1422 0,9136 0,6026 0,9103
2018 0,5837 0,2808 0,3937 0,5459 0,7092
2017 0,4307 0,4794 0,8831 0,4936 0,6132
2016 03115 0,4727 0,3724 0,6545 0,5198
2015 0,1903 0,6722 0,1269 1,0000 0,4780
2014 0,0880 0,7370 0,0000 0,9752 0,3027
2013 0,0312 0.,8410 0,3787 0,7258 0,1846
2012 0,0212 0,9529 1,0000 0,1443 0,0949
2011 0,0000 1,0000 0,8423 0,0000 0,0000

Denklem (4) ve (5) kullanilarak degerlendirme kriterlerine iliskin  standart
sapmalar ve objektif kriter agirliklan belilenmis ve elde edilen cikti Tablo 5'de
gosterilmistir. Buradaki ciktl incelendiginde, TARSIM icin performans Uzerinde etkisi en
fazla olan kriterin Teknik Karlilik Orani (DK3) oldugu, en dUsuk etkiye sahip kriterinise Cari
Oran (DK4) oldugu goérulmektedir.

Tablo 5. Hesaplanan Standart Sapmalar (a;) ve Agirliklar (w;)

DK1 DK2 DK3 DK4 DK5
oj 0.3420 0,3395 0,3499 0.3162 0,3374
w; 0,2030 0,2015 0,2077 0.1876 0,2003

6.2. ARAS yontemi vuygulamasi

S&z konusu yéntemde ilk olarak karar matrisi olusturulurken optimal degerler
kriterin tasidigr fayda ya da maliyet niteligine gdre denklem (7) ve denklem (8)

yardimiyla belirlenmektedir.

Tablo 6. Karar Matrisi

DK1 DK2 DK3 DK4 DK5

on;gf' 3.198.743.163 225.227 838 0,1602 3,4701 | 2.235.626
2020 3.198.743.163 | 1.392.944.782 | 0,1323 24518 | 2.235.626
2019 2.447.064.788 | 1.226.860.024 | 0,1540 26730 | 2.087.860
2018 2.050.635.088 | 1.065.106.035 | 0,1166 25592 | 1.756.428
2017 1.628.553.789 833.085.483 0,1518 24544 | 1.598.269
2016 1.299.986.302 840.963.512 0,1151 27771 | 1.444.277
2015 965.772.197 724.802.873 0,0974 3,4701 | 1.375.390
2014 683.535.994 532.284.864 0,0882 3,4203 | 1.086.612
2013 526.835.325 410.857.897 0,1155 2,9201 891.876
2012 499 348.870 280.266.706 0,1602 1,7539 744.093
2011 440.879.023 225.227.838 0,1489 1,4644 587716
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ikinci adim olarak (9) ve (10) no’lu denklemlerden faydalanilarak normalizasyon
islemi gerceklestirilmis ve tablo 7'de sunulmustur.

Tablo 7. Normalize Edilmis Karar Matrisi

DK1 DK2 DK3 DK4 DK5
Opfimal 0,1888 0,1930 0,1113 0,1180 0,1393
Deger
2020 0,1888 0,0312 0,0919 0,0834 0,1393
2019 0,1445 0,0354 0,1069 0,0909 0,1301
2018 0,1211 0,0408 0,0809 0,0870 0,1095
2017 0,0961 0,0522 0,1054 0,0834 0,0996
2016 0,0767 0,0517 0,0799 0,0944 0,0900
2015 0,0570 0,0600 0,0676 0,1180 0,0857
2014 0,0404 0,0817 0,0613 0,1163 0,0677
2013 0,0311 0,1058 0,0802 0,0993 0,0556
2012 0,0295 0,1551 0,1113 0,0596 0,0464
2011 0,0260 0,1930 0,1034 0,0498 0,0366
ARAS yonteminin G¢cUncU adiminda denklem (11) kullanilarak normalize karar

matrisi SD ydnteminden elde edilen agirlik skorlan ile carpilarak agirliklandirimis
normalize karar matrisi olusturulmaktadir.

Tablo 8. Agirliklandirimis Normalize Karar Matrisi

DK1 DK2 DK3 DK4 DK5
Opfimal 0,0383 0,0389 0,0231 0,0221 0,0279
Deger
2020 0,0383 0,0063 0,019 0,0156 0,0279
2019 0,0293 0,0071 0,0222 0,0171 0,0261
2018 0,0246 0,0082 0,0168 0,0163 0,0219
2017 0,0195 0,0105 0,0219 0,0157 0,0200
2016 0,0156 0,0104 0,0166 0,0177 0,0180
2015 0,0116 0,0121 0,0140 0,022 0,0172
2014 0,0082 0,0165 0,0127 0,0218 0,0136
2013 0,0063 0,0213 0,0167 0,0186 0,0111
2012 0,0060 0,0313 0,023 0,0112 0,0093
2011 0,0053 0,0389 0,0215 0,0093 0,0073

Son adim olarak ise sirasiyla (12) ve (13) no’lu denklemler kullanilarak optimallik
fonksiyon degerini yansitan S; degeri ile fayda derecesini yansitan K; degerleri tespit
edilerek Tablo 9'da sunulmustur. S6z konusu ydnteminin uygulanmasinin ardindan
tespit edilen ciktilar dogrultusunda TARSIM'in on yillik sirecte en yUksek performans
sergiledigi yilin 2020, en dUsuk performans sergiledigi yilin ise 2014 oldugu
go6rUimektedir.
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Tablo 9. Optimallik Fonksiyon Degerleri

S; K; Siralama
Optimal Deger 0,1504 1,0000 Optimal
2020 0,1072 0,7132 1
2019 0,1018 0,6769 2
2018 0,0879 0,5843 3
2017 0,0875 0,5821 4
2014 0,0783 0,5209 7
2015 0,0770 0,5121 8
2014 0,0728 0,4838 10
2013 0,0740 0,4925 9
2012 0,0808 0,5375 6
2011 0,0823 0,5475 5

7. Sonuc ve Oneriler

Cok eski tarinlerden bu yana dnemli bir konuma sahip olan tarnm sektéry,
teknolojik gelismelerin etkisiyle cesitli degisimler yasamistir. Fazlasiyla hassas bir sektor
olan tarm sektdrG  sistemin  isleyisini  aksatacak cesitli risklerle  karsi  karsiya
kalabilmektedir. Karsilasilan bu risklere karsilik tarmsal ilaclar, sulama teknikleri gibi
cesitli faaliyetler yOrGtUlmekle beraber meteorolojik ve katastrofik riskler dnemli
sorunlara yol acabilmektedir. Tarim sigortalariile bu tUr risklerin etkileri hafifletilebilmekte
ve sistemin daha saglikli isleyebilmesi saglanmaktadir.

Farkll acilardan Ulke ekonomisi ve insanlar Uzerinde etkisi bulunan tarm
sektérinin korunabilmesi acisindan tanm sigortalarn cesitli Ulkeler tarafindan én plana
cikanlimis ve farkl amaclar dogrultusunda devlet destedi saglanmistir. Ulkemizde ise
baslarda pek Uzerinde durulmamakla birlikte sonralar cesitli dUzenlemeler yapilmis ve
bu dogrultuda bir havuz sistemi olusturulmus ve devlet destegdi sunulmustur.

Bu denli buyuk dneme sahip olan tarm sigortalarinda olusabilecek bir sorun
sektdrin ve Ureticilerin bUyUk sikintilar yasamasina sebep olabilmektedir. Dolayisiyla
tarm sigortalarnnin performansinin analiz ediimesi ve degerlendiriimesi oldukca énem
arz eden bir husus olarak karsimiza cikmaktadir. Burada da Ulkemiz tanm sektorl
acisindan kritik dneme sahip TARSIM'in 2011-2020 déneminde sergilemis oldugu
performansin analiz ediimesi amaclanmigtir.

Gerceklestirilen calismanin ilk adiminda on vyillik sGrecte sadlikl bir bicimde elde
edilebilen veriler kapsaminda belirlenen kriterler SD ydnteminden faydalanilarak
agirliklandinimistir. - Yontemin uygulanmasinin - ardindan  s6z konusu ddnemde
performans Uzerinde en ¢cok etkiye sahip kriterin Teknik Karlilik Orani (DK3), en az etkiye
sahip kriterin ise Cari Oran (DK4) oldugu gortlmUstor. ikinci adimda ARAS ydnteminden
ulasilan bulgular incelendiginde, 2020 yilinin TARSIM'in sergiledigi performans acisindan
en basaril yil oldugu gérilmektedir. Buna karsin 2014 yilinin ise en dUsUk basariya sahip
yil oldugu gérilmektedir. Bu noktada, TARSIM'in diUsUk performans sergiledidi yillara
bakildiginda, performans acisindan en énemli kriter olan teknik karllik oraninin dustk
oldugu gérilmektedir. Bu noktada genel sigortacilik faaliyetleriyle birlikte TARSIM
acisindan da teknik kar oldukca énemlidir. Teknik karin arttinimasi icin gerekli inceleme
ve calismalann yUrGtilmesi 6nem arz etmektedir. Diger taraftan tanm sigortasinda
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penetrasyonun arttinimasi icin gerekli bilgilendirme ve destek faaliyetlerinin yurGtilmesi
oldukca énemlidir.

TARSIM'in 10 yillk sUrecteki performansinin SD ve ARAS ydntemleri kullanilarak
degerlendirimesi gerek calismanin 6zgunligu gerekse de firma ozelinde oldukca az
calismanin oldudu, TARSIM &zelinde ise séz konusu ydntemlerle yapilmis bir calismaya
rastlanmamis olmasi dolayisiyla literatUre yapilan katki acisindan oldukca énemlidir.
Ayni zamanda firma &zelinde verilerin kullaniimasi ¢calisma acisindan  bir sinirlilik
tasimaktadir.

Gelecekte yapllacak calismalarda inceleme ddénemi genisletilebilir, farkll CKKV
teknikleri kullanilabilir ve hatta farkl bir firma 6zelinde calisma yapilarak literatUre katki
saglanabilir.

Arastirma ve Yayin Etigi Beyani

Bu calismanin tUm hazirlanma sUreclerinde etik kurallara uyuldugunu yazarlar beyan
eder. Aksi bir durumun tespiti halinde Ticari Bilimler FakUltesi Dergisinin hicbir
sorumlulugu olmayip, tUm sorumluluk calismanin yazarlarina aittir.

Research and Publication Ethics Statement

The authors declare that ethical rules are followed in all preparation processes of this
study. In case of detection of a contrary situation, Jorunal of Commercial Sciences has
no responsibility and all responsibility belongs to the authors of the study.
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Extensive Summary
An Application Specific to TARSIM with Multi-Criteria Decision Making Techniques
Introduction

Agriculture has had a great economic importance because it fulfills the nutritional
need, which is among the most basic needs for people. This is a situation that confinues
to this day. Furthermore, the connection of the agricultural sector to other
economically important sectors reflects the importance of the agricultural sector
within the economy.

Based on Table 1, it can be stated that the share of the rural population in Turkey has
decreased from 8% to 7% in the six-year period and the urban population has
increased each year. On the other hand, the share of the agricultural sector in
employment has decreased over the years and has been 17.6% in 2020. The share of
agricultural GDP, which is very important, in total has shown a decrease until 2018 and
then, by showing improvement at a certain level, it has been 6.6% in 2020.

The agricultural sector, which meets the nutritional needs of people in addition to its
importance in the economy, is extremely sensitive to various risks. This activity, which is
carried out together with nature, is naturally more open to natural events such as
floods, frosts and droughts. From this point of view, the necessity of protecting this
sector, which is so important, against these risks emerges (Tekin, 2015).

After the possible risks are idenfified and evaluated, various strategies and risk
management tools can be applied. Different applications such as spraying, irrigation
and insurance can be used for small and large-scale losses. Insurance is at the
forefront at the point of tfransferring serious losses (Bielza vd., 2008).

Although the activities related to agricultural insurance in our country date back to
the first half of the 20th century, there has been no significant development in our
couniry, as in other countries, due to the insurance companies' inability to undertake
the catastrophic risks on their own. However, developments in nutrition and
technology have necessitated the development of agricultural insurance in countries,
and at this point, states have felt the need to support insurance companies. With the
state-supported agricultural insurance that emerged in this direction, a new dimension
has been entered in agricultural insurance. Parallel to this, various steps have been
taken in our country in order to move agricultural insurance forward (Ciftyildiz ve isel,
2020).

In this study, it is aimed to measure the performance of TARSIM, which has a critical
importance for the agricultural sector of our country, in the period of 2011-2020 with
MCDM techniques. In the study, firstly, after examining the importance of the
agricultural sector in the economy, the risks encountered in agriculture were
mentioned and risk management tools in agriculture and agricultural insurance were
examined. After an overview of the applications in the world, the performance of
TARSIM was analyzed by using SD and ARAS methods. In addition, it is aimed to
contribute to the literature, due to the fact that there are very few studies specific to
the company in the literature review and there is no study conducted with the
aforementioned methods specific to TARSIM.
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Methodology

The aim of the study is to analyze the performance of TARSIM in the 10-year process.
In the study, SD and ARAS methods were used and 5 criteria were taken into account.
One of the criteria is of minimum qualification, while the others are of maximum
qualification.

The SD method is a method proposed by Diakoulaki, Mavrotas, and Papayannakis
(1995) for weighting the criteria. In addition, this method is an objective weighting
method based on the conftrast intensity of the criteria (Diakoulaki, Mavrotas ve
Papayannakis, 1995; Unal, 2019). The ARAS method was introduced by Zavadskas and
Turskis in 2010. The distinguishing point in the ARAS method is the comparison of the
utility function values of the determined alternatives with the utility function value of
the alternative in the optimal position (Zavadskas ve Turskis, 2010; Isik, 2019; Bayrakcl
ve Aksoy, 2019).

In the study, first, the determined evaluation criteria were weighted using the SD
method. Subsequently, TARSIM's performance in the 10-year process was evaluated
using the ARAS method.

Analysis and Findings

Within the scope of the study in which SD and ARAS methods were used, TARSIM
annual reports were used to obtain the 2011-2020 period data of TARSIM. Table 2
contains information about the performance criteria within the scope of the study.

In the study, in which the determined evaluation criteria were weighted using the SD
method, Using equations (4) and (5), standard deviations and objective criteria
weights for the evaluation criteria were determined and the obtained output is shown
in Table 5. It was revealed that the technical profitability ratio was the criterion that
had the most impact on performance. On the other hand, it has been determined
that the current ratio criterion is the criterion with the least effect.

ARAS method was used for performance evaluation by years. The decision matrix,
normalized decision matrix, weighted normalized decision matrix, optimality function
values and performance ranking are presented in the relevant tables.

In line with the findings obtained from the ARAS method, it was seen that 2020, 2019
and 2018 were the most successful first 3 years in terms of TARSIM, respectively. 2014,
2013 and 2015 were determined to be the least successful years in terms of TARSIM,
taking the last three places in the ranking, respectively.

Conclussion and Discussion

The agricultural sector, which has an important position since ancient times, has
experienced various changes with the effect of technological developments. The
agricultural sector, which is an extremely sensitive sector, may face various risks that
will hinder the functioning of the system. Despite these risks, various activities such as
agricultural pesticides and irrigation techniques are carried out, but meteorological
and catastrophic risks can cause significant problems. With agricultural insurance, the
effects of such risks can be mitigated and the system can be operated more healthily.
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In order to protect the agricultural sector, which has an impact on the country's
economy and people from different perspectives, agricultural insurance has been
brought to the forefront by various countries and state support has been provided for
different purposes. In our country, although it was not emphasized much at the
beginning, various regulations were made later on, and in this direction, a pool system
was created and state support was provided.

A problem that may occur in agricultural insurance, which is of such great importance,
can cause great difficulties for the sector and producers. Therefore, analyzing and
evaluating the performance of agricultural insurance is a very important issue. Here, it
is aimed to analyze the performance of TARSIM, which has a critical importance for
the agricultural sector of our country, in the period of 2011-2020.

In the first step of the study, the criteria determined within the scope of the data that
could be obtained in a healthy way in a ten-year period were weighted using the SD
method. After the implementation of the management, the effects of the criteria on
the performance were listed as DK3, DK1, DK2, DK5 and DK4, from highest to lowest.
Findings from the ARAS method show that TARSIM's performance was most successful
in 2020. The year 2020 is followed by the years 2019, 2018, 2017, 2011, 2012, 2016, 2015,
2013, 2014 respectively. In the study, it is seen that the technical profitability rate was
low in the years when TARSIM performed low performance.

The evaluation of performance with SD and ARAS methods in specific to TARSIM, which
is very important in terms of the originality of the study, has a limitation with the use of
company-specific data at the same time. In future studies, the review period can be
extended, different MCDM techniques can be used, and a different company-
specific study can conftribute to the literature.
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Amag: Vekdlet sdzlesmesi, 6098 sayill Borclar Kanunu'nun 502 il& 514. maddeleri
arasinda duzenlenen tipik, isimli bir borclar hukuku sézlesmesidir. Kanun'un 502.
maddesine uyarinca vekdalet sézlesmesi “vekilin vekalet verenin bir isini gérmeyi veya
islemini yapmayi Ustlendigi sézlesme” olarak tanimlanmistir.

6098 sayill Borclar Kanunu'nun 506. maddesinin 2. fikrasinda “Vekil Ustlendigi is ve
hizmetleri, vekdlet verenin hakl menfaatlerini gbzeterek, sadakat ve &zenle
yUrUtmekle yUkomlUduor.” denilmek suretiyle sadakat ve 6zen gdsterme borcu
dUzenlenmistir. Ancak vekilin sir saklama yukimlologu 6098 sayili Borclar Kanunu'nda
ayrica ve acikca dizenlenmemistir. Calismada bu yukimIGIugin hangi kapsamda
korunacagdi incelenmistir.

Sonug: Ticari sir, 6098 sayill Borclar Kanunu cercevesinde korunmaktadir. Ayrica sir
teskil eden kisisel bilgiler, ayni zamanda 4721 saylll Medeni Kanun'un 25. maddesi
cercevesinde tartisilabilir. Ayrica, 6102 sayili Ticaret Kanunu'na gore ticari simn ifsasi
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haksiz rekabet olarak degerlendirilebilir. Ozel hukuk korumalan ve yaptinmiar
yaninda sir sakloma yOkUmIUIOGUnUn ihlali 5237 sayill Turk Ceza Kanunu ve 6102 savili
TUrk Ticaret Kanunu kapsaminda cezai yaptirma tabi tutulabilir.

Anahtar Kelimeler: Vekalet S&zlesmesi, Sir, Ticari Sir, Sorumluluk
Jel Kodu: K12, K21, K10

Abstract

Purpose: Contract of mandate is regulated between the articles numbered 502 and
514 of the Code of Obligations (Law no. 6098.). In accordance with Article 502 of the
Law no. 6098 contract of mandate is defined as “the confract in which the mandatary
undertakes to perform or perform a business of the mandator.”

Article 506§2 of the Law no 6098 reads as follow; “The mandatary is obliged to carry
out the works and services undertaken by taking care of the rightful interests of the
mandator and with loyalty and care.” However, the secrecy obligation of the
mandatary is not contained neither explicitly nor distinctively in the provisions of the
Law numbered 6098. In this work, the secrecy obligation and its legal protections are
examined.

Conclusion: The trade secret is protected within the framework of the Code of
Obligations No. 6098. Besides, the confidential information in one’s possession can be
at the same time discussed within the framework Article 25 of Code of Civil no. 4721.
However, the divulge of frade secret also may be considered as unfair competition
according to Commercial Code No. 6102. Within this context, mandator may apply
legal actions which are regulated in the Article 56. In addition to the civil law actions
and protections, breach of confidentiality or secrecy obligation may have been
subject to Turkish Penal Code No. 5237 and Turkish Commercial Code No. 6102 as a
crime.

Keywords: Contract of Mandate, Secret, Trade Secret, Liabilty
Jel Codes: K12, K21, K10

1. Girig

Vekdalet sézlesmesi, 6098 sayill Borclar Kanunu'nun 502 il&d 514. maddeleri
arasinda duUzenlenen tipik, isimli bir borclar hukuku sézlesmesidir. Kanun'un 502.
maddesine uyarinca vekdlet sézlesmesi “vekilin vekdalet verenin bir isini gérmeyi veya
islemini yapmayi Ustlendigi sézlesme” olarak tanimlanmistir.

6098 sayili Borclar Kanunu, vekdlet soézlesmesini tanimlarken sézlesmenin
unsurlarnna ayrintill bicimde deginmemistir. Bu nedenle &gdretide bircok farkl vekdalet
sOzlesmesi tanimina rastlamak mUmkindur.

Eren'e gére, vekdlet sdzlesmesiyle “Vekil, kendisine verilen isin ya da islemin
vekdlet verenin irade ve yararina uygun olarak goértlmesini, yapiimasini Ustlenir.” (Eren,
2019: 705).
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Tandogan'a goére vekdlet sdzlesmesi, “Vekdlet muUvekkilin menfaatine ve
iradesine uygun bir sonuca ybnelen bir is gérmeyi, bir zaman kaydina tabi olmaksizin
ve nispeten bagimsiz olarak yapma borcunu, sonucun elde edilmemesirizikosu ona ait
olmamak Uzere yUkleyen sGzlesmedir.” (Tandogan, 2010: 356).

GUmis'e gore vekalet sézlesmesi, “Oyle bir sézlesmedir ki, vekil, vekdlet veren
ile arasindaki 6zel glven iliskisine dayali sekilde, vekdlet verenin menfaatine ve
hesabina olarak ve nispeten yersel, zamansal veya maddi bagimsizlik icerisinde bir is
veya hizmeti, Ucretsiz veya sdzlesmede kararlastinimis ya da teamdl varsa Ucretli olarak
goérmeyi borclanir.” (GUmUs, 2014: 122).

Bu cercevede, sonuc¢ olarak vekdalet sdzlesmesi, vekilin mUvekkilinin menfaatine
ve iradesine uygun olan bir isi gdbrme borcu altina girdigi sézlesme olarak ifade
edilebilir. (Honsell, 2017: 335; Eren, 2019: 717; Erzurumluoglu, 2012: 174; Zevkliler ve
Gokyayla, 2018: 301; Tandogan, 2010: 355; Baspinar, 2004: 70; Aral ve Ayranci, 2021:
447; Aydogdu ve Kahveci, 2019: 791; GUmUs, 2014: 121; Erkan, 2013: 442; Sar, 2004: 36;
Ozkaya, 2013: 32).

Vekdlet sézlesmesinde bir sonuc meydana getirme taahhidu bulunmaz. (Eren,
2019: 612; San, 2004: 36; Ozkaya, 2013: 47-48). Sézlesmenin bu niteligi, vekalet
sdzlesmesi ile eser sdzlesmesi arasindaki en dnemli farkliliktir,

Vekdlet sézlesmesinde Ucret sézlesmenin esasl unsuru degildir. (Fikentscher ve
Heinemann, 2017: 754; Aral ve Ayranci, 2021: 387; GUmUs, 2014: 129; Zevkliler ve
Gokyayla, 2018: 474; Erkan, 2013: 443; Sarn, 2004: 22; Baspinar, 2004: 78; Ozkaya, 2013:
50-311). Vekdlet sézlesmesinin Ucretsiz olmasi ya da dusuk bir Ucret Uzerinden
belirlenmesi hususu, ancak tazminatin hesaplanmasinda indirim sebebi yapilabilir. Zira,
6098 sayili Borclar Kanunu'nun 114. maddesi uyarinca “Bor¢clunun sorumlulugunun
kapsami, isin 6zel niteligine gére belirlenir. is ézellikle borclu icin bir yarar saglamiyorsa,
sorumluluk daha hafif olarak degerlendirilir.” denilmektedir.

Vekdlet s6zlesmesinde vekil, nisbi olarak bagimsizdir.2 COinkU vekil, mUvekkili
menfaatine bir isi gérGrken belirli sinirlar icerisinde karar verme serbestini ve yetkisini
haizdir. (Zevkliler ve Gdkyayla, 2018: 302; Aydogdu ve Kahveci, 2019: 794; GUmus, 2014:
125-126; Sarl, 2004: 36; Ozkaya, 2013: 48). Bu nedenle vekdlet sdézlesmesinde given
unsuru oldukca édnemlidir.

6098 sayill Borclar Kanunu'nda vekdlet sdzlesmesinin ayrintili bir tanimina ver
verimedigi gibi, s6zlesmeden dogan borclara da degdiniimis ancak vekdlet
sdzlesmesinin - taraflanna  yUkledigi  tUm  borclar ve yokUmlGlUkler tek tek
dUzenlenmemistir.

2. Vekilin Vekalet Sozlesmesinden Dogan Borglar ve Sir Saklama YUkUmIGlogu

6098 sayili Borclar Kanunu'nun 505 il& 59. maddeleri arasinda vekilin vekdlet
s6zlesmesinden dogan borclan dizenlenmistir. Kanun’un 505. maddesinde “Vekil,
vekdlet verenin acik talimatina uymakla yJdkimlddor.” denilmek suretiyle vekilin
talimata uygun davranma borcu; 506. maddesinin 1. fikrasinda “Vekil, vekalet borcunu
bizzat ifa etmekle yikUmIGddr.” denilmek suretiyle sahsen ifa borcu; 506. maddesinin
2. fikrasinda “Vekil Ustlendigi is ve hizmetleri, vekdlet verenin hakli menfaatlerini

2 Vekdalet sd6zlesmesinde vekil, isin goérulmesine iliskin vekdalet verenin talimatlarnna uydugundan
bagimsizigi sinilandinimistir (Aral ve Ayranci, 2021: 451).
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gobzeterek, sadakat ve 6zenle yUrUtmekle yUkUmIUdUr.” denilmek suretiyle sadakat ve
6zen gosterme borcu; 508. maddesinde “Vekil, vekdlet verenin istemi Uzerine
yUrOttagu isin hesabini vermek ve vekdaletle iliskili olarak aldiklanni vekalet verene
vermekle yUkUmlududr.” denilmek suretiyle hesap verme borcu; 509. maddesinde
“Vekilin, kendi adina ve vekdlet veren hesabina gérdigu islerden dogan UcuincuU
kisilerdeki alacagi, vekdlet verenin vekile karsi bdtin borclanni ifa ettigi anda,
kendiliginden vekdlet verene gecer.” denilmek suretiyle edinilen haklan vekdlet
verene gecirme borcu duzenlenir.?

GorUlecegi Uzere, 6098 sayill Borclar Kanunu'nun 506. maddesinin 2. fikrasinda
“Vekil Ustlendigi is ve hizmetleri, vekdalet verenin hakl menfaatlerini gézeterek, sadakat
ve Ozenle yUrUtmekle yUkomlUdUr.” denilimek suretiyle sadakat ve 6zen gdsterme
borcu duzenlenmistir. Ancak vekilin sir sakloma yUkimlOIGgUu 6098 sayili Borclar
Kanunu'nda ayrnica ve acikkca duzenlenmemistir.4 Bu nedenle, sir saklama
yUkUmIOIOgU, sadakat borcu kapsaminda degerlendiriiecegindens, vekil, kendisine
goérevinden &t0rU aciklanmis olan gizli bir bilgiyi yani bir sirm, vekdalet verenin menfaatine
aykin bir bicimde, vekdlet verenin izni olmaksizin aciklarsa vekdlet sézlesmesini ihlal
etmis olur (Honsell, 2017: 348; Aksoy, 2022: 159; Erzurumluoglu, 2012: 177; Ozdemir, 2010:
145).

6098 sayili Borclar Kanunu'nda vekdlet sézlesmesinin hUkUmleri icerisinde sir
saklama yUkUmluligunun acikca duzenlemiyor olmasi, vekilin bu yOokimlUlokten muaf
oldugu anlamina gelmez. Baska bir ifadeyle, vekilin sir saklama yUkimIologunu
kanunda acikca duzenlenmese dahi varligini korur (Zeytin, 2006: 79; GUmuUs, 2014: 154).

Vekilin sir saklama yokimlUlogu, kimi zaman &zel kanunlarda dizenlenmis de
olabilir. Omegin, 1136 sayill Avukatlk Kanunu'nuné 36. maddesinde, 5411 sayil

3 Vekdlet verenin vekdlet sézlesmesinden dogan borclarnailiskin ayrintili bilgi icin bkz. (Erkan:
2013)

4 Ayni yonde bkz. “TBK 502 vd. maddeleri anlamindaki vekdlet sGzlesmesi bakimindan ‘sir
saklama, muUvekkilin yeni bir tutum izlemesini gerektirecek olaylan kendisine bildirme, hesap
verme ve alinan seyleri iade’ gibi diger bir kisim yUkUmlUlUkler sadakat yUkUmlUliginden
dogarlar.” (Ozdemir, 2016: 59); Ayni ydénde (Tandogan, 2010: 408). Vekdalet sdzlesmesine iliskin
hUkUmler, 6098 sayili Borclar Kanunu'nun 502. maddesinin 2. fikrasi uyarinca niteliklerine uygun
dUstUkleri 6lctde, kanunda diUzenlenmemis olan tUm is gérme sézlesmelerine uygulanir. Bu
nedenle vekdlet sdzlesmesi Gnemlidir. 6098 sayill Borclar Kanunu'nun sistematigi icerisinde
hizmet sdzlesmesinin hUkUmleri duzenlenirken dahi sir saklama yUkomlGlogunin dngdriimesi
(md.396) s6z konusuyken guven iliskisinin dnemli rol oynadigi vekdlet sézlesmesine iliskin
hUkUmlerin kapsamina sir saklama yukimlOliginUn alinmamasi bir eksikliktir. Bu eksiklik, vekalet
sdzlesmesinin 1136 sayill Avukatlik Kanunu'nda, 5411 sayili Bankacilik Kanunu'nda ya da 1512
sayill Noterlik Kanunu'ndaki 6zel vekdlet sézlesmesi tUrleri dUzenlenirken gideriimek istenmis,
kismen basarill olunmus ancak bir yeknesaklik saglanamamistir. Ayni yonde bkz. (Aksoy, 2022:
200).

5 6098 sayil Borclar Kanunu'nda vekilin sadakat ve ézen gdsterme borcu birlikte dGzenlenmistir.
Ancak sir saklama yUkumlGlugu, sadakat borcu altinda incelenmelidir. Zira 6zen gdsterme
borcu daha cok vekilin vekdlet sdzlesmesi cercevesinde isi, vekdlet verenin menfaatine en
uygun bicimde gdrmesi ve vekdlet verenin zararna neden olacak her tUrlU eylemden
kacinmasi anlamina gelmektedir. Vekdlet sézlesmesinde vekilin 6zen borcunaiiliskin olarak bkz.
(Baspinar, 2004; Tastekin, 2019).

6 RG; 07.04.1969, 13168.
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Bankacilik Kanunu'nun’ 73. maddesinde ve 1512 sayili Noterlik Kanunu'nuné 54.
maddesinde sir saklama yukumlGlogUu ayrica ve acikca dizenlenmistir.

Kimi zamanda taraflar, vekdlet sézlesmesine sir saklama yUkUmloligune iliskin
Ozel bir hUkUm koyabilecekleri gibi aynca bir sézlesme yaparak sir sakloma
yUukomIOIOgU altina girebilirler. (Aksoy, 2022: 201) Ancak bu durumda, sir sakloma
yUukUmIOIOGUNUN bir asli edim yOkUmIOIOGU mU yoksa yan yUkUmIOIUk mU oldugu
meselesi Snemlidir.

Borc iliskileri muhakkak edim ya da edimler icerir. Edim, borg iliskisinde borcun
konusunu ve icerigini meydana getirir. Baska bir ifadeyle borc iliskisinde borclunun
yerine getirmek zorunda oldugu davranis edimdir. (Berger, 2012: 79, Fikentscher ve
Heinemann, 2017: 33; Eren, 2019: 96; Kiicoglu, 2020: 5; Tercier ve digerleri, 2020: 3571;
Furrer ve digerleri, 2021: 49).

Vekilin sir saklama yOkumlUlogu ise vekdlet sb6zlesmesinden dogan bir asli edim
yUkUmIOIOGU degildir. CUnkU asli edim yUkUmlUlUkleri, bir borg¢ iliskisinden dogan ve bu
borc iliskisine hukuki tipini veren yukUmlGlUklerdir. Asli edim yUkUmIGIOGU olarak ifade
edilen bu yukUmlGlUkler, borc iliskisinin karakteristik 6zelligini belirler. (Berger, 2012: 82;
Fikentscher ve Heinemann, 2017: 29; Furrer ve digerleri, 2021: 24; Antalya, 2019: 61;
Kilcoglu, 2020: 42).

Sézlesmelerde asli edim yUkUmlUlUkleri disinda yan edim yUkUmIUlUkleri de
bulunur. Yan edim yUkUmlUlUkleri, borc iliskisinden dogan, asli edim yUkomlUlUklerinin
ifa edilmesine yardimci olan yukUmlUlOklerdir (Berger, 2012: 82; Fikentscher ve
Heinemann, 2017: 29; Antalya, 2019: 61; Kiicoglu, 2020: 43).7

Yan edim yUkUmlUlUkleri, kimi zaman kanundan kaynaklanabilir (Fikentscher ve
Heinemann, 2017: 29; Furrer ve digerleri, 2021: 24; Antalya, 2019: 62; Kiicoglu, 2020: 44).
Ayrica yan edim yUkomlUlUkleri, kanundan ve taraf iradelerinden dogabilecegi gibi
dUrUstlUk kuralindan da dogabilir (Antalya, 2019: 62; Kiicoglu, 2020: 44). Vekilin vekalet
s6zlesmesinden dogan sir saklama yUukimlUlogu bir yan edim yukimlGIogU de degildir;
zira bu borcun ifasinin talep edilmesi mumkin degildir.

Sézlesmelerdeki yan edim yukUmlUlUkleri ile yan yOkUmIUIUkler kanstinimamaldir.
Yan yUkumlUlUkler, borc iliskisinden dogan ve borc iliskisinde edim yUkUmlUlUkleri
disinda kalan yukumlUlUkler olarak ifade edilebilirler.

Yan yUkUmlUlUkler, asli edim yukUmIGlogine bagimiidirlar. Baska bir ifadeyle yan
yUkUmlUlUkler bagimsiz nitelik tasiyamazlar. Yan yUOkUmlUlUklere &rnek olarak sir
saklama, bilgi verme, rekabet etmeme ya da koruma yUkUmlUkleri sayilabilir. ifade
edildigi Uzere yan yUkUmlUlUkler bagimsiz nitelik tastlyamadiklarn icin ayrnica talep ve
dava konusu da edilemezler. Ancak yan yUkUmlUlUklere aykinlik sebebiyle bir zarar

7 RG; 01.11.2005, 25983.

8 RG; 05.02.1972, 14090.

? Furrer/Chen-MuUller/Cetiner, yan edim yUkUmlUlUklerini bagmli ve bagimsiz olmak Uzere iki
kategoriye ayirmaktadir. Asli edim yUkUmlUlUklerinden ayn olarak ifasi talep edilebilen ya da dava
edilebilen yan edim yUkUmIUGIUkleri badimsiz; asli edim yOkUmIUlUklerinden ayn olarak ifasi talep
edilemeyen ya da dava edilemeyen yan edim yGkUmIUlUkleri bagimiidir. (Furrer ve digerleri, 2021:
24)
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dogmus olmasi durumunda zararin tazmini talep edilebilir ve dava konusu edilebilir
(Antalya, 2019: 63; Kilicoglu, 2020: 44).

GorUlecegi Uzere vekilin  vekdlet soézlesmesinden dogan sir saklama
yUkUmIOIOGU ya da yUkUmIGlogu bir yan yUkUmIUIUktUr. 19 Bu cercevede, sir saklama
yUkumIUlugUne aykinlik sebebiyle bir zarar dogmus olmasi durumunda zararn tazmini
talep edilebilir ve dava konusu edilebilir (Aksoy, 2022: 196). Ancak bagimsiz bir nitelik
tasimamasi nedeniyle aynen ifasi talep edilemez (Aksoy, 2022: 196; Tastekin, 2019: 89).

Ancak, taraflar arasinda vekdlet sézlesmesinden bagimsiz olarak akdedilmis sir
sakloma sézlesmesi varsa bu durumda, artik sir saklama edimi asli yOkUmIUOIUk haline
gelir. CUnkU asli edim yUkUmlUlUkleri, bir borc iliskisinden dogan ve bu borc iliskisine
hukuki tipini veren yUkUmlUlUklerdir ve taraflarin aynca bir sir saklama sézlesmesi
yapmalar durumunda sir sakloma edimi sézlesmeye tipini veren asli edimdir.

Vekilin haiz oldugu sir, bir ticari sir olabilecedi gibi bir banka sirr, mUsteri sirm ya
da meslek sirm olabilir. Vekdalet sdzlesmesinden dogan sir saklama yUkimluligunun séz
konusu olmasi igin dnemli olan sirmn t0ro degil; bilginin sir niteligi tasimasidir (Aksoy, 2022:
160).

Vekilin 6098 sayili Borclar Kanunu cercevesinde vekdalet sézlesmesinden dogan
sir sakloma yokUmlGlogunin kapsami, vekilin sirm, vekdélet sbzlesmesi cercevesinde
gorevini ifa ederken 6grenmis olmasidir (Aksoy, 2022: 160). Vekil sir teskil eden bilgileri,
vekdlet verenden yazll olarak edinebilecedi gibi bu bilgilere s6zI0 olarak da vakif
olmus olabilir (Aksoy, 2022: 161).

Vekil, sir olarak kabul edilen bilgiyi her zaman dogrudan vekdlet verenden
o6grenmeyebilir.m! Vekil, kendisine bir isi gdormek Uzere verilen vekdalet ile isin gdérulmesi
esnasinda vekdlet verene ait gizli bir bilgiye de ulasabilir. Ormegdin ticari defterlerin
tasdiki icin kendisine vekdalet verilen kisi, ayni zamanda defterler icerisindeki kayitlara
da vakif olabilir.

Yine, vekilin vekdlet sdzlesmesinden dogan sir saklama yukUmloliginden
sorumlu tutulabilmesi icin 6grenmis oldugu sirmn, vekdlet verene ait olmasi gerekir.
Ancak vekil tarafindan UcUncU kisilere iliskin dgrenilen gizli bilgiler, vekdalet verenin
hukuki menfaatleriniilgilendiriyorsa, bu bilgiler de sir saklama yukimlUligu kapsaminda
degerlendirilir (Aksoy, 2022: 160).

Vekdlet s6zlesmesi henUz kurulmadan 6nce, yani sézlesme gérsmeleri sirasinda
vekil tarafindan baz gizli bilgiler &égrenilebilir. Bu durumda, sdzlesmenin kurulmamis
olmasi vekilin vekdlet sézlesmesinden dogan sir saklama yukUmlUloguinU ortadan
kaldirmaz. Daha sonra vekdlet sdzlesmesi kurulmamis olsa dahi vekil, sdzlesme
g6rUsmeleri esnasinda vakif oldugu gizli bilgileri saklamakla yokimlodir (GUmUs, 2014:
155; Ozkaya, 2013: 497; Aksoy, 2022: 161).

Vekil, vekdlet sdzlesmesi esnasinda 6grenmis oldugu gizli bilgileri vekdalet
sdzlesmesi sona erdikten sonra da saklamakla yOkumlUOdur. Vekil tarafindan bu bilgilerin
aciklanmasi vekdlet sézlesmesinden dogan sir saklama yokimlUlogUne aykinlik teskil
eder. Ancak vekil, vekélet sézlesmesi sona erdikten sonra vekdlet verene ait yeni bir

10 Vekilin vekalet sézlesmesinden dogan ézen borcunun bir yan yUkUmlUlik oldugu yoninde
aynntil bilgi igin bkz. (Tastekin, 2019: 88).
1 Ayni ydnde hekimin sir saklama yokUmlUlGgUne iliskin olarak bkz. (BUyUkay, 2004: 387).
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sim, gizli bilgiyi  égrenmisse artik  sézlesmenin ihlalinden dogan sorumluluga
basvurulamaz. Burada, vekdélet veren ancak haksiz fiil sorumlulugunun hGkUmlerine
basvurabilir (Aksoy, 2022: 161).

Son olarak, sir saklama yUOkOmIGIOgunon ihlali yalnizca gizli bilginin  vekil
tarafindan Gcuncu kisilerle paylasimasi biciminde gerceklesmez. Vekil tarafindan, sir
teskil eden bilginin kendi yararnna ya da UcUncU kisiler yararnna kullanilmasi da
yUkUmIUIOGUN ihlaline neden olur (Turanboy, 2006: 369).

3. Sir Kavrami ve Ticari Sir

TOrk Dil Kurumu S6zIugune goére sir, “varligr veya bazi ydnleri agiga vurulmak
istenmeyen, gizli kalan, gizli tutulan sey” anlamina gelmektedir.'2 Hukuki boyutuyla sir,
Ucuncd kisilerin bilmesi istenmeyen, alenilesmesinde sahibinin zarari bulunan, kamunun
bilmesinden kaginilan bilgi olarak degerlendirilebilir (Yesiltepe, 2006: 404; Kangal, 2014:
22; Aksoy, 2022: 112; BUyUkay, 2004: 386; Ozdemir, 2010: 138; Ozdemir, 2016: 63;
GUnerkdk, 2003: 656).13

Kisinin sahip oldugu sir, ayni zamanda kisilik haklar kavrami cercevesinde de
degerlendirilir (Nomer Ertan, 2016: 332; Ozdemir, 2010: 138; Ozdemir, 2016: 63; BUyukay,
2004: 383). CUNkU kisilik haklar, kisinin toplum icerisindeki sayginligini saglayan, kisiligini
serbestce gelistirmesini mUmkUn kilan unsurlarn tUmMU Ozerindeki haklandir. Bu haklar,
herkese karsl ileri surUlebilen, mutlak, kisiye siki sikiya bagli, dokunulmaz, devredilemez
ve vazgecilemez haklardr.

Herkesce bilinen ya da bilinmesi mUimkun olan bilgi, sir olarak degerlendiriemez
(Kangal, 2014: 23; Aksoy, 2022: 112; Ozdemir, 2010: 138; Ozdemir, 2016: 63; GUnerkdk,
2003: 656; Ozkaya, 2013: 499; Cirak, 2022: 182). Ornedin bir sirketin internet sayfasinda
yer alan musteri listesinin, vekil tarafindan UcUncu kisilerle paylasiimasi sirrmn aciklanmasi
olarak kabul edilemez. Benzer sekilde, sirket hakkinda biraz cabayla ficaret sicil
gazetesinden ogrenilebilecek paydas listesi gibi bilgilerin vekil tarafindan 0cUncU
kisilere aciklanmaisi, sirmin aciklanmasi kapsaminda degerlendirilemez.

Bir bilginin sir olarak kabul edilebilmesi icin; bilginin  aleni olmamasi,
korunmasinda sir sahibinin menfaatinin bulunmasi, sir sahibinin bilgiyi gizli futma iradesi
gobstermesi ve sira konu bilginin gercek olmasi gerekir.'4

Sir kavrami, mutlak sir ve nisbi sir olmak Uzere iki farkl sekilde incelenir. Mutlak sir,
bir kanun ya da sdzlesme hUkmU uyarinca aciklanmasi kesinlikle yasaklanmis olan sirri;
nisbi sir bazi durumlarda iyi niyetli kisi tarafindan elde edilmis ve dUrUstlUk kuralina uygun
bir bicimde kullaniimasi, aciklanmasi mUimkun olan sirm ifade eder (Kangal, 2014: 26;
Aksoy, 2022: 126).

12 Bkz. https://sozluk.gov.fr/ (Son Erisim Tarihi: 25.08.2022)

13- Donay sir kavramini, “Genel olarak herkes tarafindan bilinmeyen ve aciklanmasi sahibinin
seref ve menfaatine zarar verme tehlikesi gésteren hususlar” olarak ifade eder. (Donay, 1978:
4).

14 Konu hakkinda detayl bilgiicin (Aksoy, 2022: 117); Ozdemir, bir bilginin sir olmasini objektif ve
subjektif dlcUtlere baglamistir. Ozdemir'e gdre “Objektif sarta gére, bir olayin sir alanina ait
olabilmesiicin, onun G¢cUncdu kisiler tarafindan bilinmemesi gerekir. SUbjektif sart ise, bir olay veya
davranisin sir alanina dahil olabilmesi icin, kisinin bu alanda iradesinin olmasi gerekliligidir.”
(Ozdemir, 2010: 139).
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Sir kavrami, farkl hukuk dallannda devlet sim'>, meslek sirm'é, bankacilik sim'’ ya
da fticari sir gibi farklh anlamlara bUronmuUstir. Calisma kapsaminda vekilin vekalet
s6zlesmesinden dogan ficari sir saklama yokimlGlogu incelenmistir. Bu nedenle, diger
sir tUrlerine deginilmemistir.

Bir simn, ficari sir niteligi tasimasi ticaret hukuku baglaminda korunmasi gereken
bir deger yaratir. Baska bir ifadeyle sir, kisinin ticari hayatina etki edebilecek bir nitelik
yUkler (Yesiltepe, 2006: 404).

Ticari sir, sir sahibine ekonomik anlamda bir fayda saglayan, toplum tarafindan
bilinmeyen ve sir olarak saklanmasi icin 6zel dnlem alinan bir formul, yontem, model,
tasanm, strateji, gibi gizli bir bilgi, belge ya da veridir.

Sir ya da ficari sir kavrami, 6098 sayili Borclar Kanunu'nda tanimlanmamigtir.
Benzer sekilde, fticari sir kavrami, 6102 sayilh Tork Ticaret Kanunu'nda da
tanimlanmamistir. Ancak ézellikle 6102 sayili Turk Ticaret Kanunu’'nun haksiz rekabeti
dUzenleyen hUkUmlerinde ticari sir kavraminin kullanildigr gérUlmektedir. Benzer sekilde,
4054 sayill Rekabetin Korunmasi Hakkinda Kanun'da da ticari sir kavraminin tanimi
yapillmamis; ancak kavram kullaniimigtir.

Nihayet, 4982 sayil Bilgi Edinme Kanunu’'nun 23. maddesinde ticari sir kavramina
iliskin, acik ve tam olmasa bile, bir tanim yer almaktadir. HOkibmde “Kanunlarda ticart
sir olarak nitelenen bilgi veya belgeler ile, kurum ve kuruluslar tarafindan gercek veya
tUzel kisilerden gizli kalmasi kaydiyla saglanan ticari ve mali bilgiler, bu Kanun kapsami
disindadir.” ifadelerine yer verilmek suretiyle “kurum ve kuruluslar tarafindan gercek
veya tuzel kisilerden gizli kalmasi kaydiyla saglanan ticari ve mali bilgiler” ticari sir olarak
kabul edilmistir. Esasen, burada ticari sirmn acik bir tanimindan ziyade érneklenmesi sdz
konusu olmustur.

Kanunlarda dUzenlenmemis olan ticari sir kavraminin acik fanimina, Rekabet
Kurumu tarafindan yayinlanan Dosyaya Giris Hakkinin DUzenlenmesine ve Ticari Sirlarin
Korunmasina iliskin Teblig'®’den ulasmak mUmkindir. Teblig'in 12. maddesine gére
ticari sir “tesebbuslerin faaliyet alanlarn ile ilgili olan ve gizli tutma iradesine sahip
olduklari, yalnizca belirli ve kisith bir kesim tarafindan bilinen ve elde edilebilen, basta
rakipleri omak Uzere UcUncy Kisilere ve kamuya aciklanmasi halinde ilgili tesebbUsin
ciddi zarar gérme ihtimali bulunan her tirlU bilgi ve belgedir.” denilmektedir.

Halen yUrOrluge girmemis olan Ticari Sir, Banka Sim ve MUsteri Sim Hakkinda
Kanun Tasarsi'nda ise kapsaml bir tanm yer almaktadir. Tasarinin 3.maddesinde,
“Ticari sir, bir ticari isletme veya sirketin faaliyet alani ile ilgili yalnizca belirli sayidaki
mensuplar ve diger gdrevlileri tarafindan bilinen, elde edilebilen, rakiplerince
bilinmemesi ve UcUncu Kisilere ve kamuya aciklanmamasi gereken isletme ve sirketin
ekonomik hayattaki basari ve verimliligi icin bUyUk énemi bulunan; i¢c kurulus yapisi ve
organizasyonu, mali, iktisadi, kredi ve nakit durumu, arastirma ve gelistirme calismalar,
faaliyet stratejisi, hammadde kaynaklar, imalatinin teknik &zellikleri, fiyatlandirma

15 Devlet sim ile ilgili aynntil bilgi icin bkz. (Akkaya Kia, 2013: Aksoy, 2022: 126).

16 Meslek sirm ile ilgili ayrintil bilgi icin bkz. (Aksoy, 2022: 132; Ozdemir, 2010: 140; Donay, 1978: 4;
Usan, 2003: 11; Yesiltepe, 2006: 405).

17 Banka sirrt ile ilgili aynntill bilgi igin bkz. (Turanboy, 2006: 363; Aksoy, 2022: 135). Ayrica bkz. 4
Haziran 2021 tarihli Sir Niteligindeki Bilgilerin Paylasiimasi Hakkinda Yéonetmelik.

18 RG; 18.04.2010, 27556.
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politikalar, pazarlama taktikleri ve masraflar, pazar paylar, toptanci ve perakendeci
mdUsteri potansiyeli ve aglar, izne tabi veya tabi olmayan sézlesme baglantilarina iliskin
bilgi, belge, elektronik ortamdaki kayit ve verilerden olusur.” denilmek suretiyle ticari sir
tanimlanmistir.

Avrupa Birligi'nin 2016/943 sayili Direktifinin tanimlar baslikl 2. maddesinde de
ticari sir kavraminin tanimina yer verilmistir. HOkme goére “ticari sir, asagida yer alan
gereksinimlerin tUmUnU karsilayan bilgiler anlamina gelir;

(a) &yle bir sirdir ki; bUtinUyle ya da bilesenlerinin yapilandirimasinda ve bir
araya getiriimesinde, normalde bahse konu bilgi tUrOyle ilgilenen kisi cevreleri
tarafindan genel olarak bilinen veya kolayca erisilebilen,

(b) sir oldugu icin ticari degeri olan,

(c) yasal sir sahibi tarafindan bahse konu bilginin sir olarak tutulmasi icin makul
oénemler alinmissa’ 1?

Baska bir uluslararasi metin olan Ticaretle Baglantili Fikri MUlkiyet Anlasmasi
(TRIPS) 'nin 39. maddesinin 2. fikrasinda ticari sir, “Bir bUtin olarak veya unsurlarinin kesin
konfigUrasyonunda veya grubunda, normal olarak s6z konusu tirde bilgilerle ugrasan
cevrelerdeki sahislarca genelde bilinmeyen veya bu sahislann kolaylikla elde
edemeyecegi anlaminda gizli olan bilgiler, gizli oldugu icin ticari degeri olan bilgiler ve
yasal olarak bu bilgileri kontrol eden sahis tarafindan, gizli kalmasi icin, ilgili kosullar
altinda makul énlemler alinmig olan bilgiler” olarak ifade edilmistir.20

Ticari sir kavrami ayrica bircok mahkeme ictihadina da konu olmustur. Yargitay
ticari sir kavramini, “gercek ya da tizel kisi tacire, rakiplerine karsi ekonomik anlamda
menfaat saglayan, sir olarak saklanan ve gizli kalmasi i¢cin gerekli Snlemlerin sahibi
tarafindan alindigi bilgi” olarak tanimlar. (Y. 23HD, T.21.10.2019, E.2016/6958 ve
K.2019/4349)

Sonuc olarak, gérUlecedi Uzere bir simn ficari sir olarak kabul edilebilmesi icin
baz kosullar aranir. Bu cercevede &ncelikle, gizli bilginin kamu tarafindan bilinmemesi
ya da bu bilgiye kolayca ulaslamamasi gerekir.2! ikinci olarak, bilginin gizli tutulmasinin
sir sahibine ekonomik bir menfaat sagliyor olmasi gerekir (Yesiltepe, 2006: 410; GUnes,
2016: 79; Cirak, 2022: 183; Kangal, 2014: 25). UcUncU olarak, bilginin gizli tutulmasi icin
makul dnlemlerin sir sahibi tarafindan alinmasi gerekir (Aksoy, 2022: 156; Cirak, 2022:
182).

Bir bilginin ticari sir olarak kabul edilebiimesi icin yeni ve kimse tarafindan
bilinmeyen bir bilgi olmasi kosulu aranmaz (Aksoy, 2022: 156; GUnes, 2016: 80). Ancak
bu noktada, kamuya acik olan ya da herkes tarafindan kolayca ulasilabilen bilgiler bu
kapsamda degerlendirilemez.

17 Metnin orijinal ve tam haliigin bkz. htfps://eur-lex.europa.eu/legal-content/EN/TXT/2uri=CELE
X%3A32016L0943 (Son Erisim Tarihi: 25.08.2022)

20 Metnin orijinal ve tam hali igin bkz. https://www.wto.org/english/fratop e/frips e/trips e.htm
(Son Erisim Tarihi: 25.08.2022)

21 Ayni ydonde bkz. “Ticari sir kavraminin en énemli unsurunun toplumun bilgisi d&hilinde olmama
veya ilgili alanda rakip firmalarca bilinmeme sartinin oldugu” Y.11HD, T.02.06.2005, E.2004/7827
ve K.2005/5755 (https://www.kazanci.com.tr).
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4. Vekilin Srr Saklama YUkimluligine Aykin Davranmasinin Ticari Sir
Bakimindan Sonucu

Vekdlet soézlesmesi, gunlik hayatta sikca karsimiza cikan tipik, isimli bir
sOzlesmedir. Hekim ile hasta, avukat ile mUvekkil, 6gretmen ile 6grenci, ticari vekil ile
sirket arasinda kurulan iliskilerin tUmuU vekdalet sdzlesmesine dayanmaktadir.

Vekdlet sézlesmesi, temelinde guUven iliskisinin yer aldigi bir sézlesme olmasi
nedeniyle, vekile birtakim yUkUmlUIUkler yUklemektedir (Erzurumluoglu, 2012: 177;
GUmus, 2014: 127).22 Bu yukUmlUGlUklerin édnemlilerinden biri de vekilin sir saklama
yUkUmIOIOgUdUr. Zira vekil, is gbrme edimini yerine getirirken istemli ya da istemsiz olarak
vekadalet verene iliskin bircok gizli bilgiye vakif olabilir. Bu nedenle, vekil tarafindan, sir
saklama yukimlUluginun inlali hem hukuki hem de cezai sorumluluk dogurur.

Vekil tarafindan, sir saklama yokimlUlogunun ihlali acikca vekdalet sézlesmesinin
inlali anlamina gelmektedir. Bu nedenle, vekilin vekdlet sézlesmesinden dogan sir
saklaoma yukUmlUlogUne aykin davranmasi durumunda, 6098 sayili Borclar Kanunu'nun
s6zlesmeye aykirnliga iliskin hUkUmlerine basvurulmasi mimkondur.

Ancak ayni zamanda vekilin sir saklama yUkumlOlogune aykin hareket etmesi
halinde, vekdlet verenin kisilik haklannin da inlal edilmesi s6z konusu olur (Nomer Ertan,
2016: 332; Ozdemir, 2010: 138-139; Ozdemir, 2016: 63). Bu cercevede, vekdlet veren
TUrk Medeni Kanunu'nun 24. maddesi uyarinca kisilik haklarinin inlal edildiginden
bahisle Kanun'un 25. maddesinde dUzenlenen hukuki yollara basvurabilir.

Vekilin sir saklaoma yukiumlGlogune aykin davranmasinin vekdalet sézlesmesine
aykirlik sonucunu doguracagi ifade edilmistir. Ancak vekilin sir saklama yokimlUligune
aykin davranisi ayni zamanda bir haksiz fili meydana getiriyorsa vekdlet veren,
sozlesmeden dogan sorumluluga basvurabilecedi gibi haksiz fiil sorumluluguna da
basvurabilir.

Vekilin, vekdlet sézlesmesinden dogan sir saklama yUkUmIOlogune aykir
davranisina iliskin - olarak, 6098 sayili Borclar Kanunu'nun ilgili hUkUmlerine
basvurulabilecedi aciktir. Ancak bahse konu sir, ticari sir ise, aynca 6102 sayili Tork
Ticaret Kanunu'nun hokUmlerinin incelenmesi bir gerekliliktir. Zira, 6102 sayil TUrk Ticaret
Kanunu kapsaminda ticari sir, haksiz rekabet hUkUmleri cercevesinde korunur.

6102 sayil Turk Ticaret Kanunu’nun 55. maddesinin d bendi uyarinca “Uretim ve
is sirlarini hukuka aykin olarak ifsa etmek; ézellikle, gizlice ve izinsiz olarak ele gecirdigi
veya baskaca hukuka aykiri bir sekilde &6grendigi bilgileri ve Uretenin is sirlarini
degerlendiren veya baskalarina bildiren  durostluge aykini  davranmis  olur.”
denilmektedir.

GorUlecegdi Uzere, hukuka aykin olarak elde edilen ticari sirlan degerlendiren
veya baskalarina aktaran kisi ile hukuka uygun olarak elde edilen ticari sirlan hukuka
aykin olarak ifsa eden kisi, haksiz rekabet fiilini gerceklestirmistir. Haksiz rekabetin séz
konusu olabilmesiicin ticari sirlarin ihlalinden ekonomik kazang saglanip saglanmamasi
onemli degildir.

22 Ayni yonde bkz. “Vekdlet sbzlesmesi bUyUk SlcUde taraflann karsilikl givenine dayanir. Vekilin
borclarnnin énemli b6limU bu gUven unsurundan kaynaklanir”. Yargitay 13.HD, T.03.10.1995,
E.1995/6697 ve K.1995/8336 (https://www .kazanci.com.tr).
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6102 sayili Turk Ticaret Kanunu'nun 55. maddesinin d bendine iliskin olarak dikkat
edilmesi gereken bir husus, hUkUmde haksiz rekabetin meydana gelebilmesi icin gizli
bilginin hukuka aykirt olarak égrenilmesi kosulunun aranmamasidir (Nomer Ertan, 2022:
329) Zira gerek MUlga 6762 sayill Ticaret Kanunu'nda?® gerekse Isvicre Haksiz Rekabet
Kanunu'nda (UWG) gizli bilginin  hukuka aykin bicimde o6grenilmesi  kosulu
aranmaktadir.

GorUlecegi Uzere vekdlet sdézlesmesi kapsaminda sir, 60698 sayili Borclar Kanunu
cercevesinde korunmaktadir. Bu cercevede, vekilin sir saklama yOkUmlUlGgune aykin
davranmasi halinde, vekdlet veren sdzlesmeye aykinhiga iliskin hUkUmlere ya da
unsurlan olusuyorsa haksiz filden dogan taleplere basvurabilir. Ayrica, sir saklama
yUkUmIOIOgGUNUnN ihlali, kisilik haklanna aykirlik meydana getiriyorsa, 4721 sayill Medeni
Kanun'un 25. maddesinde duzenlenen hukuki yollara basvurulabilir. Ancak, ticari
sirflann ifsasi, 6102 sayili Turk Ticaret Kanunu baglaminda haksiz rekabet hukUmlerinin
inlali olarak da degerlendirilebileceginden, Kanun'un 56. maddesinde dUzenlenen
hukuki yollar basvurulmasi da mimkondar.

Bu durumda, sebeplerin yarismasi s6z konusu olur ve taleple baglilik ilkesi
geregince vekdlet veren, hangi hUkme dayandigini agikga belirtmemisse hakim, 6098
saylll Bor¢lar Kanunu’'nun 60. maddesi uyarinca “zarar gérene en iyi giderim imkani
saglayan sorumluluk sebebine gére karar verir.” (Tastekin, 2019: 99; Ozkaya, 2013: 501;
Nomer Ertan, 2016: 333; Yesiltepe, 2006: 420).

Vekilin, sir saklama yukiumlGluogune aykin davranmasi halinde 6098 sayili Kanun
cercevesinde tazminattan sorumlu tutulabilmesi icin vekdlet verenin bir zararnnin
dogmus olmasi gerekir.24

Hukuki sorumlulugun yaninda sir saklama yukiomlUligine aykin davranan vekil,
cezai yaptirmlarla da karsi karsiya kalabilir. 5237 sayill Turk Ceza Kanunu'nun 239.
maddesinde “Ticari sir, bankacilik sirr veya musteri sirr niteligindeki bilgi veya belgelerin
aciklanmasi” sucu duzenlenmistir. Haliyle, sucun konusunu ticari sir, bankacilik sirm veya
mUsteri sim niteligindeki bilgi veya belgeler olusturur.

HUOkUm uyarnnca “Sifat veya gérevi, meslek veya sanati geredi vakif oldugu ticari
sir, bankacilik sirm veya musteri sirri niteligindeki bilgi veya belgeleri yetkisiz kisilere veren
veya ifsa eden Kisi, sikGyet Uzerine, bir yldan U¢ yila kadar hapis ve bes bin gine kadar
adli para cezasl ile cezalandirilir. Bu bilgi veya belgelerin, hukuka aykir yolla elde eden
kisiler tarafindan yeftkisiz kisilere verilmesi veya ifsa edilmesi halinde de bu fikraya gére
cezaya hUukmolunur.” denilir. GoérUlecegi Uzere, 5237 sayil Turk Ceza Kanunu'nun 239.
maddesinde ticari sir kavrami acikca yer almaktadir.

23 RG; 09.07.1956, 9353.

24 Ayni yonde bkz. "Avukatlik s6zlesmesi cercevesinde faaliyet gdsteren avukatin mUvekkili
karsisinda sorumlulugunu gerektiren hallerde, avukata karsi 6zel hukuka dayall tazminat
talebinde bulunabilmek icin, avukatin sézlesme ile borclandigi yUkUmldlUklerini ihlal etmesi tek
basina yeterli degildir. MUvekkilin aynca avukatin sézlesme ihlalinden dolay: bir zarara ugramis
olmasi gerekir. MUvekkilin ugradigi zarar maddi zarar olabilecedi gibi, manevi zarar da olabilir.
Sorumlulugun diger kosullan da olustugu takdirde, bu her iki zarar tirU tazmin edilmek gerekir.”
(GUnerkdk, 2003: 666).
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5237 sayil Turk Ceza Kanunu'nun 239. maddesi disinda, tficari sirlan cezai
anlomda koruyan bir baska hUkim de 6102 sayili Turk Ticaret Kanunu'nun 62.
maddesinde yer almaktadir. Ticari sirlann ifsasina iliskin ceza sorumlulugu, isbu
Kanunu'nun “Cezayi gerektiren fiiller” baslkl 62. maddesinde yer alan haksiz rekabete
iliskin suclar arasinda dizenlenmistir. HOkUm uyarinca;

“(1) a) 55 inci maddede yazil haksiz rekabet fiillerinden birini kasten isleyenler,

b) Kendi icap ve tekliflerinin rakiplerininkine tercih edilmesi icin kisisel durumu,
Urdnleri, is UrUnleri, ticari faaliyeti ve isleri hakkinda kasten yanlis veya yaniltici bilgi
verenler,

c) Calisanlar, vekilleri veya diger yardimci kimseleri, calistranin  veya
muvekkillerinin Uretim veya ticaret sirlarini ele gecirmelerini saglamak icin aldatanlar,

d) Calistranlar veya muvekkillerden, iscilerinin veya c¢alisanlarinin ya da
vekillerinin, islerini gérdUkleri sirada cezayi gerektiren bir haksiz rekabet fiilini islediklerini
ogrenip de bu fiili 6nlemeyenler veya gercege aykiri beyanlari duzeltmeyenler, fiil
daha agir cezayl gerektiren baska bir suc olusturmadigi takdirde, 56 nci madde
geregince hukuk davasini acma hakkini haiz bulunanlardan birinin sikGyeti Uzerine, her
bir bent kapsamina giren fiiller dolayisiyla iki yila kadar hapis veya adli para cezasiyla
cezalandiniliriar.” denilmektedir.

HUkmUnN ilk fikrasinda, yer alan ifade kanun yapma teknigi acisindan sorunlu bir
yontem olarak kabul edilebilecek olan eksik norm seklinde dUzenlenmistir. HUkUmde
suc ve yaptinm ile sucu olusturan fiiller farkl hUkUmlerde diUzenlenerek suc meydana
getiriimigstir (Cirak, 2022: 180; Aydin, 2008: 135).25

GorUlecegi Uzere, ticari sirra iliskin olarak iki farkll kanunda iki farkli cezai yaptinm
oNngdérulmUstir. Konunun ceza hukuku baglaminda incelenmesi calismanin konusunu
olusturmasa da ifade etmek gerekir ki; 6102 sayill TUrk Ticaret Kanunu'nun 62. maddesi
kapsaminda suc teskil eden filden bahsedebilmek icin sir hukuka uygun ya da hukuka
aykin yollarla égrenilmis, ele gecirilmis olabilir. Ancak, 5237 sayil Tirk Ceza Kanunu'nun
239. maddesine goére sir teskil eden bilgi hukuka aykin yolla ele gecirimelidir (Cirak,
2022: 188).

GorUlecegdi Uzere vekdlet sézlesmesi kapsaminda sir, 6098 sayili Borclar Kanunu
cercevesinde korunmaktadir. Bu cercevede, vekilin sir saklama yOkumlUlogune aykir
davranmasi halinde, vekdélet veren sdzlesmeye aykinliga iliskin hUkUmlere ya da
unsurlan olusuyorsa haksiz filden dogan taleplere basvurabilir. Ayrica, sir saklama
yUkUmIOIOGUNnUn ihlali, kisilik haklarina aykirlik meydana getiriyorsa, 4721 sayill Medeni
Kanun'un 25. maddesinde duzenlenen hukuki yollara basvurulabilir. Ancak, ticari
sirlarin ifsasi, 6102 sayil Turk Ticaret Kanunu baglaminda haksiz rekabet hUkUmlerinin
inlali olarak da degerlendiriiebileceginden, Kanun'un 56. Maddesinde dUzenlenen
hukuki yollar basvurulmasi da mUmkindur. Ayrica ticari simn aciklanmasi, 5237 sayili
TUrk Ceza Kanunu’'nun 239. maddesi cercevesinde ekonomi, sanayi ve ficarete iliskin
suc olarak kabul edimekte ve ficari sim ifsa eden aleyhine cezai yaptirm

25 Ayni yonde bkz. “Haksiz rekabet sucunun olusmast igin; 6102 Sayill Kanun'un 55. maddesinde
yazil haksiz rekabet hallerinden "&zellikle" ifadesinden sonra gelen secimlik fiillerin, TCK'nin 2.
maddesine uygun bicimde acikca saylmis olmasi ve fipik olarak sayilan bu fiillerin sanik
tarafindan islenmis olmasi da zorunludur.” Y.19CD, T. 08.07.2019. E.2019/23111 ve K.2019/10622.
(https://www .kazanci.com.tr).
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ongérulmektedir. Yine, 5237 sayill Turk Ceza Kanunu'nun 239. maddesi disinda, ticari
sirflan cezai anlamda koruyan bir baska hukim de 6102 sayili Turk Ticaret Kanunu'nun
62. maddesinde yer almakta ve ficari simn aciklanmasi, Kanunu'nun “Cezayi
gerektiren fiiller” baslkl 62. maddesinde yer alan haksiz rekabete iliskin suclar arasinda
dUzenlenmektedir.

Arastirma ve Yayin Etigi Beyani

Bu calismanin tUm hazirlanma streclerinde etik kurallara uyuldugunu yazarlar beyan
eder. Aksi bir durumun tespiti halinde Ticari Bilimler FakUltesi Dergisinin  hicbir
sorumlulugu olmayip, tUm sorumiluluk calismanin yazarlarna aittir.
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Extensive Summary

Contract of mandate is regulated between the articles numbered 502 and 514 of the
Code of Obligations (Law no. 6098.). In accordance with Article 502 of the Law no.
6098 contract of mandate is defined as “the confract in which the mandatary
undertakes to perform or perform a business of the mandator.”

Article 506§2 of the Law no 6098 reads as follow; “The mandatary is obliged to carry
out the works and services undertaken by taking care of the rightful interests of the
mandator and with loyalty and care.” However, the secrecy obligation of the
mandatary is not contained neither explicitly nor distinctively in the provisions of the
Law numbered 6098. Therefore, the secrecy obligation is considered within the scope
of obligation of loyalty.

It is likely that the mandatary might get hold of the confidential or secret informations
of the mandator verbally as well as in written documents.

The mandatary may not always obtain the secret information from the mandator. It is
possible that such an information could be made available to the attorney by the third
parties. Moreover, the mandatary may come across such information belonging to
the mandator in the course of carrying out a certain task entrusted to him/her by the
latter. For example, a designated person given the power of attorney for the
confirmation of the commercial book can be concurrently aware of the registrations
contained therein.

Furthermore, in order for the mandatary to be held responsible for the confidentiality
obligation resulting from contract of mandate the secret information at his/her
possesion must belong to the mandator. Nonetheless, on the assumption that the
secret information of which the mandatary became aware with regard to the third
parties concerns legal interests of the mandator, then those informations come within
the scope of the confidentiality obligation.
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Prior to the drawing up a contract by the mandatary and the mandator or in the
process of setting one, the mandatary once again may receive some confidential
information. In that case, failure to settle a contract between the parties does not give
way to the mandatary to divulge information of a confidential nature. Regardless of
the outcome of the discussions to reach an conract of mandate, the attorney is sfill
under the obligation to keep the information secret which he/she obtained during the
consultation.

The obligation that the mandatary is under not to divulge the information that he
aftained within the scope of the mandatary-mandator privilege will survive the
expiration of the agreement. That the mandatary divulges such information will run
contrary to the confidentiality or secrecy obligation stemming from the agreement.
However, if the mandatary has the knowledge of a new information concerning the
mandator following the expiration of the agreement only then will the mandatary not
be held responsible for breach of the agreement. In that case, the mandator may
have recourse to the provisions for tort reglated under Law no. 6098.

Once and for all, a breach of confidentiality or secrecy obligation may have other
appearances than as in divulging the information to the third parties by the
mandatary. The use of the secret information by the mandatary in his/her interest orin
the third parties’ interest will also result in the breach of the agreement.

The secret, could be taken as such information that the third parties is not supposed
to know, or that divulgence of the information may pose risks to its possesor, or that
the public is ought to not learn.

The confidential information in one’s possession can be at the same time discussed
within the framework of personal rights since they pose as rights ensuring a certain
person’s esteem within the society as well as making it possible for a person to edify
freely.

The information which might appear as common knowledge or is easy to be learned
can not be considered as confidential one. For example, sharing of customer list which
is already available on the internet page of a company with third parties by the
attorney is not to be taken as revealing the confidential information. It follows that,
revealing of such informations as shareholder list which could be easily reached
through commercial registry gazzette by the attorney to third parties does not fall
within the ambit of divulging confidential information.

To accept an information as a secret; the information should not be public, ifs
possessor should have an interest in its protection and should show the will to keep the
information confidential and the subject of the secret information should be truth.

The concept of secret information, has taken on a new meaning in different law fields,
such as state secret, professional secret, banking secret or frade secret efc. In the
scope of this work, solely the secrecy obligation of mandatary regarding trade secrets
according to Law no. 6098 has been examined. Therefore, other types of secrets are
not studied in the frame of this work.

To accept a confidential information as a frade secret, it should create a value
regarding frade law for its possessor. The trade secret is a confidential document or
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data such as a sample, method, model, design, strategy, which is not accessible to
the public and which provides an economic benefit to the possessor.

The secrecy obligation of the mandatary is not contained neither explicitly nor
distinctively both in the provisions of the Turkish Code of Obligation numbered 6098
and Turkish Code of Commercial numbered 6102.

On the other hand, the concept of trade secret is defined explicitly and distinctively
in the Directive (Eu) 2016/943 of the European Parliament and of the Council of 8 June
2016 on the protection of undisclosed know-how and business information (trade
secrets) against their unlawful acquisition, use and disclosure. In accordance with
Article 2 tfrade secret is defined as follows,

“(1) ‘trade secret’ means information which meets all of the following requirements:
(a) it is secret in the sense that it is not, as a body or in the precise configuration and
assembly of its components, generally known among or readily accessible to persons
within the circles that normally deal with the kind of information in question;

(b) it has commercial value because it is secret;

(c) it has been subject to reasonable steps under the circumstances, by the person
lawfully in control of the information, to keep it secret”

According to Article 39§2 of the Trade Related Aspects of Intellectual Property Rights
(TRIPS) which is another significant international legal regulation, trade secret is
defined as follows,

“2. Natural and legal persons shall have the possibility of preventing information
lawfully within their control from being disclosed to, acquired by, or used by others
without their consent in a manner contrary to honest commercial practices so long as
such information:

(a) is secret in the sense that it is not, as a body or in the precise configuration and
assembly of its components, generally known among or readily accessible to persons
within the circles that normally deal with the kind of information in question;

(b) has commercial value because it is secret; and

(c) has been subject to reasonable steps under the circumstances, by the person
lawfully in control of the information, to keep it secret.”

As a result, to accept a secret information as a trade secret, there should be some
criteria. In this frame, first, the information should not be accessible to the public.
Secondly, it shall provide a commercial benefit to the possessor. And lastly, the
possessor shall take reasonable steps under the circumstances to keep the information
as a secret.

In conclusion, the trade secret is protected within the framework of the Code of
Obligations No. 6098. In this framework, if the mandatary violates the secrecy
obligation, the mandator may apply to the provisions regarding the breach of the
contract or to the claims arising from the tortious act if the elements are completed.

Besides, the confidential information in one’s possession can be at the same time
discussed within the framework of personal rights since they pose as rights ensuring a
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certain person’s esteem within the society as well as making it possible for a person to
edify freely. In this case, if the mandator violates the secrecy obligation regarding
personal rights, the mandator may also apply the claims based on Article 25 of Code
of Civil no. 4721.

However, the divulge of frade secret also may be considered as unfair competition
according to Commercial Code No. 6102. Within this context, mandator may apply
legal actions which are regulated in the Article 56.

In addition to the civil law actions and protections, breach of confidentiality or secrecy
obligation may have been subject to Turkish Penal Code No. 5237. There is a legal
regulation regarding the breach of secrecy obligation in Article 239 named Disclosure
of Confidential Documents or Information Relating to Commerce, Banking or Private
Customers. According to the aforesaid article, “(1) Any person who discloses
confidential information, or documents, relating to commerce, banking or private
customers, which he holds by virtue of his title, duty, profession or trade, to an
unauthorized person shall be subject to a penalty of imprisonment for a term of one to
three years and a judicial fine up to five thousand days, upon complaint. Where such
information or documents are disclosed to an unauthorized individual by a person who
unlawfully acquired such information or documents, such person shall be subject to a
penalty in accordance with this paragraph. (2) Paragraph 1 shall apply to information
relating to scientific invention and discovery, and the industrial implementation of
such. (3) Where such confidential information is disclosed to a non-citizen (who is not
resident in Turkey) or his staff, the penalty shall be increased by one third. In such case,
no complaint is required. (4) Any person who, by using force or threats, compels
another to disclose the information or documents within the scope of this article shall
be subject to a penalty of imprisonment for a term of three to seven years.”

Again, apart from Article 239 of the Turkish Penal Code No. 5237, another provision
that criminally protects trade secretfs is contained in Article 62 of the Turkish
Commercial Code No. 6102. Since therefore, both Turkish Penal Code No. 5237 and
the Turkish Commercial Code No. 6102. regulated divulge of a trade secret as a crime.
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