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EDİTÖRDEN 

Değerli okurlarımız, 

Aralık sayımızla 2024 yılına veda ediyoruz. Zihinlerimiz, geride kalan bir yıl ile henüz 

tüketmeye başlamadığımız yıl arasında “keşke”ler, “iyi ki”ler, “acaba”lar ve 

“inşallah”lar arasında mekik dokuyor. Bu yıl, ferdi planda olduğu kadar ulusal ve 

küresel ölçekte muhasebe yapmayı gerekli kılan pek çok hadise yaşadık. Mevcudu 

gözden geçirirken süregelenle yola devam ediyor, bir yandan da gelecek için hayaller 

kurup planlar yapıyoruz. Yeni gelişen durumları tanımlamaya, yeni kavramlarla 

adlandırmaya çalışıyoruz.  

Son yıllarda, dünyada gittikçe yaygınlaşan bir Aralık ayı faaliyeti dikkat çekiyor. İlkin 

dünyanın önde gelen sözlüklerinin başlattığı bu akım, o yılın kelimesini ilan etmek 

şeklinde kendini gösteriyor. Bu, o sene anlamına en çok bakılan sözcük olarak 

duyurulabildiği gibi alanın uzmanlarının oluşturduğu listedeki kelimeler arasından 

internet üzerinden yapılan geniş katılımlı bir oylama ile o seneye hakim bir durumu 

anlatan kavramın seçilmesi şeklinde uygulanabiliyor. Bu minvalde, bu ay en çok 

konuşulan kavram Oxford sözlüğünün 2024’ün kelimesi olarak takdim ettiği “brain 

rot” (beyin çürümesi) oldu. Bu, bir zihinsel ve entelektüel gerilemeyi tanımlıyor. Ancak 

özellikle gerilemenin kaynağının nasıl tanımlandığı çok düşündürücü: önemsiz 

addedilebilecek materyallerin aşırı tüketimi. Tanımda materyalin parantez içinde 

özellikle çevrimiçi içerik olarak detaylandırılması ise daha da dikkat çekici bir hal 

alıyor. Bahse konu olan, amaçsızca takip edilen çevrimiçi paylaşımların oluşturduğu 

dijital bağımlılık ve sonucunda oluşan zihin bulanıklığı.  

2023’te yılın kelimesi “rizz” idi ki bu karizma kelimesinin orta hecesinin kendi başına 

bir anlam kazanmış kısa hali olarak öne çıkmıştı. Bu kelime ile, özellikle hem şahsi 

hem de mesleki planda “PR yapmak” diye tabir edilen kendini parlatarak çekim alanı 

oluşturma eyleminin evrenselleşmesine vurgu yapılması kayda değerdi. Bir sene içinde 

rizz’den rot’a yani parla(t)maktan çürümeye hızlı geçişin üzerinde durmak gerekiyor. 

Cezbetmeye yüklenen anlamın zaman içerisinde önce profiller sonra avatarlar eliyle 

sanal bir kurgusal dünyayı var etmesiyle herkesin birer çevrimiçi içerik üreticisine 

dönüştüğü hayatlar yaşanmaya başladı. Bunun neticesi, önemsiz içeriklerle zamanını 

heba eden ama bunun farkına varmadıkça da zihinsel bir çürümeye kendini teslim eden 
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insanların ortaya çıkması oldu. Düşünme ve okuma-yazma süreçlerimizi dönüştüren 

gelişmeler baş döndürücü bir hızla yaşanıyor. Hayatlarımızı kolaylaştıran teknolojik 

gelişmeler hiç beklemediğimiz psikolojik, bilişsel, sosyal değişimlere kapı aralıyor. 

Adeta insanın insan olmasının temellerini dönüştüren bir hal alıyor. Kritik soru ise 

bizim buna hazırlıklı olup olmadığımız. Bu yazı vesilesiyle, dilerim 2025 insanlık adına 

doğadaki döngü gibi çürümeden yeni bir dirilişe geçişin yılı olur.  

51. sayımızda, farklı disiplinlerden beslenen kıymetli bilim insanlarının imzasını 

taşıyan 10 makale ile olguları, olayları, kavramları, kuramları tartışmaya devam 

ediyoruz. Bazen açıklamak, bazen anlayıp yorumlamak ama en çok da bir idrake 

ulaşmak için arayışın sürdüğü sağlıklı, verimli ve güzel bir yıl dilerim.  

 

Prof. Dr. Zeyneb ÇAĞLIYAN İÇENER  

Editör 
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FORECASTS OF A SUBSET OF FOREIGN CURRENCY-
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Ahmet Kara 
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Abstract 

This paper presents support vector machine-based forecasts of a subset of the banking system’s 

foreign currency-denominated deposit-growth for a crisis-inclusive period in Türkiye. Forecasts 

concerning such periods pose challenges that may not always be efficiently handled within the 

confines of conventional statistical methods. This brings out a need to make recourse to 

alternative methods, one of which is employed in this paper. The method employed in the paper 

belongs to a particular group of machine learning/artificial intelligence algorithms known as 

support vector machines, which could yield successful results in a wide range of cases. We 

demonstrate that proper employment of support vector machines leads to a reasonably high 

degree of accuracy in forecasting and produces, with a small margin of error, real-value-

replicating trajectories of the target variable in question. Accurate forecasts of foreign currency-

denominated deposit growth rates at crisis-inclusive junctures could be of practical significance 

to the policy designers attempting to limit, in an optimal manner, the magnitudes or growths of 

the foreign currency-denominated deposits within the banking system. This article shows how 

the objective of practical significance in question could be achieved with an alternative method. 

Keywords: Foreign currency-denominated deposits, support vector machines, forecasting, 

Türkiye. 

JEL Code: G01, G17. 
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BİR KRİZ DÖNEMİ TÜRKİYE’SİNDEKİ DÖVİZ CİNSİNDEN 

MEVDUATLARIN BİR ALT KÜMESİNİN DESTEK VEKTÖR 

MAKİNELERİ İLE TAHMİNİ 

 

Özet 

Bu makale, döviz cinsinden mevduatların, Türkiye’nin iktisadi ve siyasi tarihinin kriz içeren bir 

konjonktüründeki büyüme hızlarını tahmin etmeye çalışmaktadır. Bu tür konjonktürlerin tahmin 

süreçleri için yarattığı sorunların, geleneksel istatistiksel yöntemlerin sınırları içinde her zaman 

etkin bir şeklide çözülememesi, alternatif yöntem kullanımı ihtiyacını ortaya çıkarmaktadır. Bu 

makale, tahmin için alternatif bir yöntem denemektedir. Kullanılan yöntem, bir makine 

öğrenmesi/yapay zekâ algoritmaları demeti olan destek vektör makineleridir. Destek vektör 

makineleri, geniş bir yelpazede başarılı sonuçlar üretebilmektedir. Destek vektör makinelerinin 

uygun bir kullanımının, makaledeki hedef değişkenin yüksek doğruluk derecesine sahip 

tahminine ve gerçek değerlerle küçük bir hata marjıyla örtüşen bir yörünge türetimine yol açtığı 

gösterilmektedir. Döviz cinsinden mevduatların büyüme hızlarının, kriz içeren konjonktürlerde 

doğru tahmini, ilgili mevduatların miktarlarını ya da büyüme hızlarını optimal bir tarzda 

sınırlamak isteyen politika yapıcılar için pratik önem taşımaktadır.  Bu makale, pratik önem ve 

değer taşıyan bir amaca, alternatif bir yöntemle nasıl ulaşılabileceğini göstermektedir. 

Anahtar Kelimeler: Döviz cinsinden mevduatlar, destek vektör makineleri, tahmin, Türkiye. 

JEL Kodu: G01, G17.  
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INTRODUCTION 

The magnitudes, shares and/or growths of foreign currency-denominated deposits 

could be indicative of or related to some of the crisis-prone tendencies within a financial 

system and, as such, may deserve particular attention. In view of its possible intricate 

role in the patterns of interdependencies characterizing some of the key financial 

processes, accurate forecasts of the magnitudes or growths of the deposits in question 

are of considerable importance. There are multiple statistical/econometric and artificial 

intelligence/machine learning methods we can employ to forecast the relevant 

trajectories. The performance of these methods is contingent upon the nature and 

complexity of the case study under consideration. The particular type of complexity 

that is of interest here is the pattern of fluctuations that may arise during the crisis 

periods. Those fluctuations may be prone to instability and even chaos and may not 

lend themselves to easy modeling and analysis. Some of the relatively new and 

promising methods may play an instrumental role in addressing some of the problems 

that may arise at such junctures. We will use one of those methods, namely support 

vector machines, to forecast, with a reasonably high degree of accuracy, the trajectory 

of the foreign currency-denominated deposit-growths within the conventional Turkish 

banking system during a world financial crisis-influenced period in Türkiye. 

Forecasting economic and financial processes with a high degree of accuracy is of 

considerable practical significance to both microeconomic and macroeconomic 

decision-making processes. The optimality of microeconomic decision-making under 

conditions of risk and/or manageable uncertainty would depend on the accuracy of 

predicting, with a fair amount of success, of the multiple possibilities that are relevant 

to the possible outcomes of the decisions. For instance, the reasonably correct 

forecasting of the currency-denominated deposit-growth that we will deal with in this 

paper could be crucial to the optimal currency positions of the banks at the 

microeconomic level. Similarly, the forecasting of the dynamic trajectory of the relative 

fraction of the currency-denominated deposits in the entire financial system could be 

important for the stability and optimal growth paths of the overall macroeconomic 

system. This paper will demonstrate, with a particular example, the extent to which one 

can undertake successful predictions of such processes based on support vector 

machines.  
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The second section of the paper presents a brief review of the literature. The third 

section describes the method and the theoretical framework. The fourth section gives 

the results. The discussion and concluding remarks follow in the final section. 

THE LITERATURE REVIEW  

There are many works in the literature exploring the issues associated with financial 

forecasting in particular and analyses of financial processes in general. Among these 

works are Nair & Mohandas (2015) and Popkava & Parakhina (2019), which provide 

a general account of the use of artificial intelligence in financial forecasting and 

financial systems. The first of these articles presents a survey of 100 articles and points 

out that artificial intelligence-based methods are better than traditional ones in financial 

forecasting. Within the general terrain of the artificial intelligence-based techniques 

concerning financial processes and systems, some works focus on selected sub-issues 

such as intelligent feature selection (Vaiyapuri et al.,2022), machine leaning-based 

bank classification (Herrera & Dominquez,2020), bankruptcy forecasting (Pawelek & 

Grochowina,2017) and stock trend or market prediction (Yin et al.,2023; Chopra 

& Sharma, 2021). Here, especially, artificial intelligence-based stock market analyses 

at both aggregated and disaggregated levels, which could be related to microeconomic 

and macroeconomic dynamics of the sectors and the overall economy, which may be 

of particular interest to the researchers of practical orientation. 

Nevertheless, the treatments of the issues are not limited to the topics of practical 

interest. There are treatments of the saddle issues such as forecasting performance of 

wavelet neural networks and other neural network topologies (Vogl, Rötzel 

& Homes,2022),  particle swarm optimization for forecasting financial time series 

(Chen, Huang & Hsu, YC, 2009), development of prediction models for bank deposit 

subscription (Hou et. al., 2022) and genetic algorithms in forecasting commercial banks 

deposit (Chiraphadhanakul, Dangprasert  & Avatchanakorn, 1997).  In view of its 

relevance to the deposit forecasting which we will also deal with in this paper, we 

should underline the promising potential of the genetic algorithms in this area. Indeed, 

as verified by Chiraphadhanakul, Dangprasert  & Avatchanakorn (1997), genetic 

algorithms could indeed lead to accurate forecasts without restricting the form of the 

objective function. 

https://ezproxy.ticaret.edu.tr:2288/wos/author/record/2075098
https://ezproxy.ticaret.edu.tr:2288/wos/author/record/55214
https://ezproxy.ticaret.edu.tr:2288/wos/author/record/16063949
https://ezproxy.ticaret.edu.tr:2288/wos/author/record/57439233
https://ezproxy.ticaret.edu.tr:2288/wos/author/record/19772430
https://ezproxy.ticaret.edu.tr:2288/wos/author/record/34462011
https://ezproxy.ticaret.edu.tr:2288/wos/author/record/15084309
https://ezproxy.ticaret.edu.tr:2288/wos/author/record/20779694
https://ezproxy.ticaret.edu.tr:2288/wos/author/record/6669033
https://ezproxy.ticaret.edu.tr:2288/wos/author/record/19577659
https://ezproxy.ticaret.edu.tr:2288/wos/author/record/20779694
https://ezproxy.ticaret.edu.tr:2288/wos/author/record/6669033
https://ezproxy.ticaret.edu.tr:2288/wos/author/record/19577659
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The literature contains many other intricate issues, the detailed description of which 

goes beyond the scope of this paper. Among these are refining financial analysts’ 

forecasts by predicting earnings forecasts error (Fedyk, 2017), panel data 

modeling of bank deposits (Costa et.al, 2020) and forecasting financial times series 

with generalized long memory processes (Ferrara & Guegan, 2000). 

In an intersecting strand of literature, there are also works exploring issues of similar 

complexity in a simulative framework. Kassem & Salih (2005) and Scholten (2016) 

present simulations of financial crisis in a system dynamics framework, the general 

structure of which is informatively described in Steerman (2000). Xiao & Wang (2020) 

and Cao & Chen (2012) undertake agent-based simulations of financial processes. 

Various issues of stability or efficiency are examined by Kara (2000, 2001,2023a), 

Samitas, Polyzas & Siriopoulas (2018) and Minsky (2008).  

Among these strands of works, our paper is methodologically most related to a 

particular class of artificial intelligence/machine learning algorithms called support 

vector machines which have a wide range of applications such as stock market 

forecasting (Ding, 2012; Kara, 2023b), credit operation (Teles et. al.,2021) and 

financial crisis analysis (Hsu & Pai, 2013). Our paper will employ the support vector 

regression technique in the forecasting of the trajectories of the growths of foreign 

currency-denominated deposits at a crisis-inclusive juncture in Turkey. 

THE METHOD AND THE MATERIAL 

Among the available methods in the literature, we will use support vector machines 

(SVM) which are a sub-class of artificial intelligence/machine learning algorithms. We 

will undertake SVM-based forecasting of a subset of the banking system’s foreign 

currency-denominated deposit-growths for a crisis-inclusive period in Turkey. Support 

vector machines are machine learning algorithms that can be used for the purpose of 

classification and regression. The main logic behind the method is to find the optimal 

hyperplane separating the data points belonging to different classes by maximizing the 

margin between the closest points in different classes. Here we will make use of the 

algorithm for regression-related tasks. We will not delve into the intricate details of the 

inner structure of the algorithm; instead, we will make use of a way in which the 

https://ezproxy.ticaret.edu.tr:2288/wos/author/record/41884832
https://ezproxy.ticaret.edu.tr:2288/wos/author/record/7597592
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algorithm could be used to forecast the financial process under consideration with the 

help of a program called “Waikato Environment for Knowledge Analysis (WEKA). 

There are some works in the literature describing and teaching the program in question 

such as Witten (2022a, 2022b). Other programs such as R could be used for the same 

purpose as well. 

Our reasons for using the support vector machines in this work reside in their versatility 

and accuracy. SVM could be considered a versatile method that can be used in both 

low and high dimensional cases. Moreover, SMV could produce highly accurate results, 

as we will demonstrate in this paper in the context of the study we will undertake. 

For forecasting purposes, we will construct a set-up where the growth of the relevant 

part of the banking system’s foreign currency denominated deposits (y-growth) is the 

target variable, which is assumed to be influenced by a subset of variables such as the 

stock market averages (x1), the bond rates (x2), the dollar-denominated interest rates 

(x3) and the Euro-denominated interest rates (x4), which could be properly called the 

“overlay variables” within the forecasting module of the program WEKA (The non-

stationary variables such as x1, x2, x3 and x4 are transformed so as to make them 

stationary.) We will add the growth-related autocorrelation and HP-filter extracted 

cycle to the list of overlay variables.  There are of course other micro-level and macro-

related variables that can influence the chosen target variable. In cases where the 

influences in question are non-negligibly explanatory-power-enhancing, one can add 

the variables in question to the model.  

As indicated, some of the variables in the model are not stationary. For conventional 

reasons, we transform the non-stationary variables so as to make them stationary. 

During the process of forecasting, the algorithm will automatically select, in an optimal 

manner, a subset of the overlay variables as well as some of the explanatorily influential 

past values of the target variables and construct some new time-dependent artificial 

variables or variables out of the existing ones. 

Our chosen forecasting period, which extends from January 2006 to December 2009, 

includes both a sub-period with early signs of the world financial crisis as well as the 

crisis period itself. We can undertake both “in-period” as well as “beyond-period” 

forecasts of growth rates of a subset of the conventional banking foreign currency-
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denominated deposits. The data concerning the period is publicly available and could 

be obtained from the Central Bank of Turkey and from a variety of data-providing 

institutions. No preprocessing is needed. The only thing that needs to be done in the 

pre-estimation stage is to put the data in the ARFF format, which is exactly what we 

have done. Then we have used the program, WEKA, to run the support vector machine 

algorithm (with an attribute selected classifier) to forecast the target variable. Among 

the performance metrics that can be used for the purpose of measuring the accuracy of 

the forecasting, we have used the “the normalized root mean squared error” 

(NRMSEy*), which could be defined, for our purposes, as the root mean squared error 

(RMSE) of the growth-values divided by the range of the deposit-growth-values (y*), 

for the testing period,  

𝑁𝑅𝑀𝑆𝐸𝑦∗ =
𝑅𝑀𝑆𝐸

𝑦∗
                                                                                                         (1) 

Let N denote the number of observations and y*n and y*n
p represent the actual and 

forecasted values for n=1,…, N. RMSE is the square root of the sum, from 1 to N, of 

all (y*n-y*n
p)2 divided by N.   

We have used the metric NRMSEy* to measure the forecasting performance of the 

support vector machine algorithm. Since lower NRMSEy*-values indicate better 

performance, we use the following alternative as a performance metric, which can be 

called the “degree of forecasting accuracy” (d). 

𝑑 = 1 −𝑁𝑅𝑀𝑆𝐸𝑦∗                                                                                                         (2) 

d will be used to assess the forecasting results in the following section. 

Another metric, which is less frequently used, is the “mean absolute error” (MAE), 

which is the sum of the absolute errors (i.e., the difference between the actual and the 

predicted values). We will report all these metrics in the results section. 

THE RESULTS 

70 % of the data is used for training purposes and 30 % is used for testing. The root 

mean squared error (RMSE) is 0.0042 while the mean absolute error is (MAE) is 0.034. 

Since these values by themselves may not be sufficiently indicative of the forecasting 

accuracy, we will also report what might be called the normalized root mean squared 
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error (NRMSE) and the degree of forecasting accuracy (d). The testing data-based 

NRMSEy* value for the support vector machine algorithm is 0.0449, which yields a d 

value of 0.9551, indicating a high degree of forecasting accuracy, i.e., the forecasting 

success is over 95 %.   

The obtained predictions/forecasts are presented in Table 1, Table 2 and Table 3 below. 

Table 1. Predictions of the Target Variable for the Training Data  

Instance no   actual       predicted     error 

         13      -0.0086      -0.0013       0.0074 

         14       0.0087       0.0155       0.0068 

         15       0.0086        0.018       0.0093 

         16            0            0.0127       0.0127 

         17            0           0.0136       0.0136 

         18       0.0085       0.0191       0.0106 

         19       0.0085       0.0235        0.015 

         20      -0.0168      -0.0043       0.0125 

         21      -0.0085       0.0014       0.0099 

         22            0           0.0099       0.0099 

         23            0           0.0078       0.0078 

         24       0.0259       0.0348       0.0089 

         25       0.0084       0.0083      -0.0001 

         26       0.0333       0.0334            0 

         27       0.0645        0.056      -0.0085 

         28       0.0152       0.0108      -0.0044 

         29            0          -0.0002      -0.0002 

         30       0.0149       0.0055      -0.0094 

         31      -0.0294      -0.0326      -0.0032 

         32       0.0152       0.0098      -0.005445 

Table 1 displays the results obtained with training data for the actual and predicted 

values and errors concerning the target variable. A few points concerning the results are 

of practical significance. First, the errors representing the difference between the actual 

and predicted values are, on average, reasonably small, signifying the accuracy of the 

predictions. Second, there are considerable fluctuations in the value of the target 

variable over time, indicating the possible effects of the global financial crisis that 
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occurred in the middle of the sample period. Third, the use of an attributed selected 

classifier has helped improve the accuracy of predictions by selecting the features 

yielding the best results. 

Table 2. Predictions of the Target Variable for the Test Data (1-step ahead) 

Instance no   actual       predicted     error 

         33       0.0746       0.0684      -0.0062 

         34       0.0417       0.0345      -0.0072 

         35            0          -0.0063      -0.0063 

         36         0.02         0.0152      -0.0048 

         37            0          -0.0016      -0.0016 

         38       0.0392       0.0349      -0.0043 

         39      -0.0189      -0.0194      -0.0006 

         40      -0.0064      -0.0059       0.0005 

         41            0            0.0022       0.0022 

         42            0            0.0001       0.0001 

         43       0.0194       0.0201       0.0007 

         44       0.0127       0.0154       0.0028 

         45       0.0063       0.0107       0.0044 

         46       0.0062       0.0122       0.0059 

Table 2 displays the results with the testing data. Again, the errors are small, indicating 

a high degree of accuracy reported by the RMSE and NRMSE and MAE values 

reported above. Fluctuations representing the effects of financial crisis are apparent in 

the testing period as well. Using an attributed selected classifier appeared to have 

helped improve the degree of accuracy.   

Table 3. Future predictions from the end of training data for the target variable (y-growth) 

Instance no y-growth Instance no y-growth 

1 0.0065 18 0.0085 

2 0.0071 19 0.0085 

3 -0.0212 20 -0.0168 

4 0.0644 21 -0.0085 

5 0.1338 22 0 

6 -0.0196 23 0 

7 0 24 0.0259 
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8 0.04 25 0.0084 

9 0.0385 26 0.0333 

10 0.0185 27 0.0645 

11 0.0273 28 0.0152 

12 0.0265 29 0 

13 -0.0086 30 0.0149 

14 0.0087 31 -0.0294 

15 0.0086 32 0.0152 

16 0 33* 0.0684 

17 0   

Having obtained a high degree of accuracy in forecasting, we can reasonably expect 

that an upcoming value of the target variable would be accurately predicted with a small 

margin of error.  

The associated trajectories of the target variable (the growth of the relevant subset of 

set of the banking system’s foreign currency-denominated deposits) are given in Figure 

1, Figure 2 and Figure 3. 

 
Figure 1. Predictions for the target variable (y-growth) with the training data 

Clearly, for the training data set, the actual and predicted values are close. The average 

prediction error is small. 
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Figure 2. Predictions for the target variable (y-growth) with the testing data 

The trajectories displayed in Figure 2 indicate a small average prediction error 

for testing data as well. The actual and predicted trajectories are quite close. 

 
Figure 3. Future forecast for the target variable (y-growth) with training data 

The results above reflect the effects of the variables, including the overlay variables, 

which are relevant to the forecasting of the target variable. Their effects are evident in, 

for instance, the degree of forecasting accuracy. If we were to remove the overlay 

variables from the model, the value of d would be reduced from 95.5 % to about 75 %. 

The resulting trajectories in the absence of overlay variables are given in Figure 4, 

Figure 5 and Figure 6. 
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Figure 4. Predictions for the target variable (y-growth) with the training data in the absence of 

overlay variables 

As reflected in Figure 4, the discrepancy between the actual and predicted trajectories 

is significant in the absence of overlay variables. 

 
Figure 5. Predictions for the target variable (y-growth) with the testing data in the absence of 

overlay variables 

The discrepancy between the actual and predicted values in the absence of overlay 

variables is, on average, significant for the testing data as well. 
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Figure 6. Future forecast for the target variable (y-growth) with training data in the absence of 

overlay variables 

As indicated above, the discrepancy between the actual and forecasted trajectories are 

visible in Figure 4 and 5. Accordingly the forecasting (with a lower degree of accuracy) 

displayed in Figure 6 is less successful than the one in Figure 3. Clearly the overlay 

variables such as the stock market averages, the bond rates, the dollar-denominated 

interest rates and the Euro-denominated interest rates play a considerable role in the 

forecasting of the relevant part of the banking system’s foreign currency denominated 

deposit-growth (y-growth), which is the chosen target variable in the model. 

DISCUSSION AND CONCLUDING REMARKS 

The analysis in this paper clearly indicates that certain artificial intelligence/machine 

learning algorithms could, depending on the context, yield highly accurate forecasts of 

the patterns of dynamic processes such as deposit-growths in a modern financial 

system. Moreover, a high degree of accuracy could be achieved even at financial crisis 

junctures, as we have shown in the paper. Artificial intelligence/machine learning 

algorithms may have some additional advantages over the traditional methods plagued 

by certain problems, the nature of which could not be explored in sufficient detail 

within the confines of this paper. We should, however, indicate that some of those 

problems could be satisfactorily addressed through proper transforming of the variables 

during the forecasting process and retransforming them back to their original form in 

the end. Nevertheless, for more concrete comparisons, it would be worthwhile to 

inquire, in future works, about whether or to what extent the artificial 
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intelligence/machine learning algorithms of flexible/versatile structure that yield good 

results are less susceptible to the kind of complications/problems plaguing the 

traditional methods.  

In this paper, we have focused on the performance of a particular class of algorithms 

called support vector machines. We have first demonstrated that, via this algorithm, we 

can obtain small forecasting errors representing the difference between the actual and 

predicted values of the target variable, signifying a high degree forecasting accuracy. 

Second, we have shown that there are considerable fluctuations in the value of the target 

variable over time, indicating the possible effects of the global financial crisis that 

occurred in the chosen period. Third, the use of support vector machines with an 

attributed selected classifier has helped improve accuracy by selecting the features 

yielding the best results. 

In our empirical study, the degree of forecasting accuracy has turned out to be high, 

making the method one of the likely candidates for the analysis and practical 

management of the financial crisis. During crisis periods, the tendency of some of the 

economic actors to maintain a higher fraction of their assets in the form of foreign 

currency-denominated deposits could increase. This has ramifications for the 

confidence in the national currency, which could trigger a chain of actions and 

interactions forming feedback loops that need not always have desirable economic 

outcomes.  Keeping the fraction or magnitudes of the foreign denominated deposits or 

their growth rates within certain bounds may well be a sub-policy target serving higher 

level targets in the economy.  In any case, accurate forecasts of the magnitudes or 

growth rates in question are of practical significance as far as the economy-wide-policy 

making is concerned. This significance of practical nature also holds true for 

microeconomic decision-making, which could benefit from the accurate predictions of 

the patterns of economic or financial variables that could be relevant to the 

microeconomic performance of the economic actors. For instance, correctly predicting 

the deposit-growth under different conditions inclusive of crisis junctures would be 

extremely valuable to bank managers trying to formulate optimal policies targeting the 

bank’s relevant goals. 

Besides support vector regression, there are many other artificial intelligence 

algorithms, such as deep learning, random forests, random subspace, input mapped 
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classifier, bagging, vote and stacking etc. which could be of productive use for 

forecasting purposes. Additionally, artificial intelligence-based forecasting methods 

could be combined with certain simulation methods, such as system dynamics and 

agent-based modeling, so as to more effectively and comprehensively address many of 

the real-life complexities of interdependent, strategic and stochastic nature. 

Ethics Committee Report: The article does not require any ethics committee report. The 

data used in the article are publicly available. 
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Abstract 

The incorporation of properties of complex sample design in statistical analyses is frequently 

overlooked although multi-staged, stratified, and cluster sample designs are used in surveys. This 

is important to make design-based inferences based on probability samples. It is possible to 

estimate the inevitable impact of such designs on statistics by utilizing standard errors, 

confidence intervals, and design effects. Several programs including Stata, R, and SPSS enable 

researchers to incorporate the properties of sample designs. The major goal of this study is to 

identify how the complex sample design adjusted analysis results should be presented with an 

example of the preferred age at marriage in Türkiye. The study in particular investigates the 

impact of marriage cohort on women’s likelihood of reporting marriage age preference below 

the median age at marriage in Türkiye while controlling for background characteristics. The 2018 

Turkey Demographic and Health Survey, a cross-sectional, face-to-face survey, is the data source 

for this study. The nationally representative data sets provide information on household 

composition, fertility, family planning, etc. In addition to proportions of marriage age preference 

by background characteristics of women in Türkiye, design adjusted estimates of binary logistic 

regression analysis technique was used to reach objectives. The results indicated that there were 

some variations in the standard errors of proportions and regression coefficients for study 

variables. In addition to significant effect of marriage cohort, statistical parameters showed the 

variance inflation in the complex sample design compared to that of a simple random sample 

design with the same size. Incorporating properties which are generally overlooked in analyses 

using complex sample designed survey data consists of the main originality. Moreover, the study 

is original in terms of presenting representative results focusing on marriage cohorts to the 

literature which is devoted to marriage age preference in Türkiye. 

Keywords: Complex sample design, stratification, clustering, weighting, sampling error, design 

effect, marriage age preference. 

JEL Code: C18, C83, J12 
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TÜRKİYE’DE EVLENME YAŞI TERCİHİNİN KOMPLEKS 

ÖRNEKLEM TASARIMI ALTINDA ANALİZİ 

 

Özet 

İstatistiksel analizlerde, çok aşamalı, tabakalı, küme örneklemi tasarımları kullanılsa da 

kompleks örneklem tasarımının özellikleri sıklıkla göz ardı edilmektedir. Bu durum, olasılıklı 

örnekleme dayanarak yapılan tasarım tabanlı çıkarsamalar için oldukça önemlidir. Standart 

hatalar, güven aralıkları ve desen etkilerinin hesaplanmasıyla böyle tasarımların araştırma 

tahminleri üzerindeki etkisini değerlendirmek mümkün olmaktadır. Stata, R ve SPSS gibi birçok 

istatistiksel program araştırmacılara analizlerine örneklem tasarımının özelliklerini tanıtma 

imkânı sunmaktadır. Bu çalışmanın temel amacı, Türkiye’de tercih edilen evlenme yaşı örneği 

üzerinden kompleks örneklem tasarımının dikkate alındığı analiz sonuçlarının nasıl sunulması 

gerektiğini göstermektir. Ayrıca bu çalışmada temel özellikler kontrol edilerek evlilik 

kuşaklarının kadınları tercih ettikleri evlenme yaşının Türkiye’deki ortanca ilk evlenme yaşından 

daha küçük bir yaş olması üzerine olan etkisi araştırılmaktadır. Çalışmanın veri kaynağını 

kesitsel, yüz-yüze bir araştırma olan 2018 Türkiye Nüfus ve Sağlık Araştırması oluşturmaktadır. 

Araştırmanın ülke genelinde temsiliyeti bulunan veri setleri hanehalkı kompozisyonu, 

doğurganlık ve aile planlaması gibi konularda bilgi sunmaktadır. Çalışmanın amaçlarına ulaşmak 

için evlenme yaşı tercihine ilişkin oranların Türkiye’deki kadınların temel özelliklerine göre 

dağılımının yanı sıra tasarımı altında ikili lojistik regresyon analizi yöntemi kullanılmıştır. Analiz 

sonuçları, ilgili değişkenler için elde edilen yüzdeler ile regresyon katsayılarının standart 

hatalarında farklılıklar olduğunu göstermektedir. Bu çalışmada, evlilik kuşaklarının istatistiksel 

olarak anlamlı etkisinin yanı sıra, üretilen parametrelerin kompleks örneklem tasarımının aynı 

örneklem büyüklüğündeki basit rasgele örneklem tasarımına kıyasla oluşturduğu varyans 

maliyeti gösterilmiştir. Kompleks örneklem tasarımının kullanıldığı sosyal araştırmaların verileri 

kullanılarak yapılan istatistiksel analizlerde sıklıkla göz ardı edilen tasarım özelliklerinin dahil 

edilmesi çalışmanın temel özgünlüğünü oluşturmaktadır. Ayrıca, Türkiye’de evlenme yaşı tercihi 

üzerine literatüre kadınların evlilik kuşaklarına odaklanarak ülke temsili sonuçlar sunması 

açısından özgün bir çalışmadır. 

Anahtar Kelimeler: Kompleks örneklem tasarımı, tabakalama, kümeleme, ağırlıklandırma, 

örneklem hatası, desen etkisi, evlenme yaşı tercihi. 

JEL Kodu: C18, C83, J12  
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INTRODUCTION AND BACKGROUND 

The reporting statistical estimates obtained from multi-staged, stratified, and clustered 

sample designs employed in social surveys is typically overlooked by researchers. 

However, there are substantial differences between such sample designs and the simple 

random sampling approach (Heeringa, West, & Berglund, 2017). Given these 

considerations, it is crucial to adjust the specific properties of the complex sample 

designs when making statistical inferences about the target population. Seidenberg, 

Moser, & West (2023) underlined the importance of reporting information for complex 

sample survey designs, including confidence intervals/standard errors, weighting, and 

variance estimation techniques.  

In this study, the selected example of the preferred age at marriage is employed to 

examine the potential effects of stratification, clustering, and weighting on the 

estimated proportions and regression coefficients. In line with this point, the main aim 

of the study is to present the results of the complex sample design adjusted analysis of 

marriage age preference. The effects of women’s background characteristics on the 

likelihood of reporting an age below the median age at marriage are examined, focusing 

on the marriage cohort. 

Social researchers are more likely to focus on actual age at marriage since the issue of 

child marriages (or early marriages) is among the substantial concerns for many 

societies across the world. This global problem leads to adverse effects on women’s 

lives due to violation of children’s right, reproductive health rights, and rights of 

women, especially for education and employment areas (UNFPA, 2020). The Plan 

International UK (2020) ranked the common reasons of child marriages as the poverty 

and economic conditions; lack of education; gender inequality; cultural norms and 

traditions; gender-based violence and conflict and crisis settings. In the literature, the 

term “child marriage” is also used interchangeably with forced marriages and early 

marriages. Globally, the child marriage indicator is placed in UNICEF’s indicators as 

well as Sustainable Development Goals (SDGs) (UNICEF, 2005; UN, 2015).  

On the other hand, preferred age at marriage is typically linked to actual age at marriage 

when explaining health-related problems. For instance, Carlson (2012) suggested that 

the mental health of married or never married individuals is affected by the deviation 
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from the desired age at marriage. Furthermore, it seems that determinants of actual and 

ideal age at marriage share common actors. Ghorbani and Torabi (2021) found that job 

status and socio-economic factors have an impact on attitudes towards the age at 

marriage.  

There are various definitions used to measure child marriage among women and men 

and produce indicators. For example, TURKSTAT (2024) explained the declining trend 

of child marriage prevalence in Türkiye over the years on the basis of “proportion of 

16-17 age group in first civil marriage” for both women and men. Additionally, 

religious or civil marriages where one of the individuals is under the age of 18 also be 

defined as child marriage. However, the present study uses the 21.4 years of age 

restriction on preferred age at marriage. This threshold is based on the median    age at 

marriage in Türkiye for women aged between 25 and 49 years in 2018 (HUIPS, 2019).  

Although there is a declining trend in the prevalence of child marriages over the years 

in Türkiye, there is still a considerable proportion of women who married in their 

childhood period. When adverse effects of child marriages are considered in 

conjunction with time period, there is a need to seek the impact of marriage cohort on 

the preferred age at marriage from more hypothetical view as well as the effect on the 

actual age at marriage. In some cases, the hypothetical age at marriage may provide 

certain clues for the actual age at marriage, and marriage practices (e.g., bride price, 

type of marriage ceremony). Furthermore, not only unveiling marriage cohort1 impact 

but at the same time the impacts of socio-demographic and socio-economic factors 

would be insightful from the political view. 

This study attempts to investigate the impact of women’s marriage cohorts on the 

likelihood of reporting a preferred age at marriage below the median age at marriage in 

Türkiye (21.4 years), for the year 2018. In this sense, the study aims to reveal relative 

risk factors that might have a potential influence on the likelihood of preference for an 

ideal age at marriage below this threshold among women. To reach this aim, certain 

socio-demographic and socio-economic factors will be controlled in addition to the 

marriage cohort of women. 

 
1 The marriage cohort represents the specific intervals of years when the marriage event occurs. 
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The study population is women who are between 15 and 49 years of age in Türkiye that 

comes from the sample selected for a nationally representative household survey. The 

women data set of the 2018 Turkey Demographic and Health Survey was utilized to 

reach study objectives. Age preference for marriage by women’s background 

characteristics was examined through design adjusted proportions and binary logistic 

regression analysis. 

The results of the study showed the significant effect of marriage cohort on marriage 

age preference in Türkiye. Furthermore, region, type of residence, education and wealth 

are found to be significant factors in the likelihood of reporting marriage age below the 

median. Finally, the study is expected to contribute to the literature by presenting 

complex sample design adjusted results for marriage age preference. 

METHODOLOGY 

Data Source 

The data source of the study comes from the Turkey Demographic and Health Survey 

(Turkey DHS) that was conducted in the year of 2018 (2018 Turkey Demographic and 

Health Survey Data, 2019). Since 1993, Turkey DHSs are carried out every five years 

under the supervision of the International DHS Program. The cross-sectional, face-to-

face, household survey provides detailed and country-representative data about women 

who are in their reproductive age period (between 15 and 49 years of age). All eligible 

women in the sampled households were interviewed once the household interview was 

completed. The eligibility criteria for women interviews were being in the reproductive 

age period and staying that household a night before the interview. The 2018 Turkey 

DHS collected a wide range of information about fertility, family planning, abortions 

and stillbirths, reproductive health, marriages, nutritional status of women and their 

children, women’s status, and so on. The 2018 Turkey DHS women data include 

information of 7,346 women (unweighted number of cases) with 5,265 variables. 

Particularly, the rich information on women marriages through the marriage history 

module in the questionnaire allows for detailed analyses of marriages. For this study, 

the main units of analysis are all women regardless of their marital status in accordance 

with the study objectives. 
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The CAPI (Computer Assisted Personal Interviewing) technique, including consistency 

and reliability checks, was used to collect information through household and women 

questionnaires. The final data sets were constructed after detailed data editing and data 

processing steps. 

Sample Design 

The 2018 Turkey DHS adopted a complex sample design approach that refers to a 

multi-staged, stratified, cluster sample in accordance with the study objectives. The 

women who are between 15 and 49 years of age consist of the target population of the 

survey. The created blocks that each of those includes approximately 100 households 

were used in the sample design. The first stage includes selection of blocks/segments 

from each stratum as a primary sampling unit (PSU) with PPeS technique. The second 

stage of selection covers household selection within each selected block. Afterwards, 

the listing and mapping operation was performed to update household addresses for 

some of the selected blocks. Final household selections within updated block lists were 

made based on the systematic sample selection technique. Sampled households were 

allocated into 754 clusters within 15 strata. The conventional demographic regions (5 

regions) and statistical regions (NUTS1) which are closely associated with survey 

outcomes were used as stratum variables. Each cluster in sampled areas consisted of 21 

households. Overall, the sample design of the 2018 Turkey DHS enables production of 

survey estimates at a country level, 5 conventional demographic regions (West, South, 

Central, North, East), 12 NUTS1 statistical regions2 for certain selected indicators 

(HUIPS, 2019). 

Due to unequal selection probabilities and different response behaviors between ever-

married and never married women, a final weight variable is included in the women 

data set to use during statistical analyses. The weight variable covers both design 

weight and non-response adjustments at a cluster level accounting for the complex 

sample design. Design weights were calculated based on the inverse of 1st and 2nd stage 

sample selection probabilities. Non-response adjustments mainly accounted for the 

cluster level response rates for ever-married and never-married women separately. The 

 
2 These regions include İstanbul, West Marmara, Aegean, East Marmara, West Anatolia, Mediterranean, Central 
Anatolia, West Black Sea, East Black Sea, Northeast Anatolia, Central East Anatolia, Southeast Anatolia. 
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marital status is a known information for each eligible woman owing to the household 

interview in which detailed information is collected for each household member. There 

is not any post-stratification adjustment on the final weight variable. The mean of the 

survey weight (V005) is 1 meaning that weights were normalized to the sample size. 

Both descriptive and multivariate analyses were performed taking the final weight 

variable into account to make inferences about the target population. 

Variables 

The variables in both descriptive and multivariate analyses are presented in Table 1. 

Among the key variables of the study, preferred age at marriage was used to identify 

women who stated a specific age below and above the median age at marriage in 

Türkiye, and women who reported that they do not want to get married.  

The preferred age at marriage was used as a binary variable (younger than 21.4=1, 

21.4 and older=0) to create an indicator of ideal age at marriage below the median age 

at marriage. In addition, women who reported that they do not want to get married were 

included in the sub-group coded as 0. The marriage cohort was created based on the 

marriage duration of women on the basis of survey year 2018. The women who have 

been married for 0-4 years correspond to the 2015-2018 marriage cohort, women who 

have been married for 5-9 years correspond to the 2011-2014 marriage cohort, women 

who have been married for 10-14 years correspond to the 2007-2010 marriage cohort, 

and so on. 

The other predictors are used as control variables that might affect the preference for 

an ideal marriage age below 21.4 years. The region stands for 5 conventional 

demographic regions in Türkiye (HUIPS, 2019). The East region could be considered 

the relatively less developed part of the country while the West and Central regions are 

usually considered as the most developed. The type of residence refers to urban and 

rural settlements. The ethnicity variable was measured through the mother tongue of 

women including Turkish, Kurdish, and Arabic and other. The other category includes 

remaining ethnic groups of women, which are relatively small compared to Turkish, 

Kurdish and Arab women. The category for Arab women comes from the national 

sample of the 2018 Turkey DHS. The welfare status comes from the household 

questionnaire that asks various household assets. The wealth index was created on the 
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basis of household assets, and it was aggregated into 5 equal welfare levels to be 

included in the women data set. Lastly, the educational level includes five ordinal 

categories of education, namely no education, primary, secondary, high school, and 

university and higher (Table 1). 

Table 1. Covariates in the descriptive and multivariate analyses 

Variables Categories Variables Categories 

Marriage cohort Never married Region West 

 2015-2018  South 

 2011-2014  Central 

 2007-2010  North 

 2003-2006  East 

 1999-2002 Type of residence Urban  

 1995-1998  Rural 

 Before 1995   

Preferred age at  Younger than 21.4 years Ethnicity Turkish 

marriage 21.4 years and older/ones  Kurdish 

 who do not want to get married  Arabic and other 

Educational No education Welfare status Lowest 

level Primary  Low 

 Secondary  Middle 

 High school   High 

 University and higher  Highest 

Statistical Analyses 

The descriptive analysis technique, including percentage distributions, and the logistic 

regression analysis as a multivariable analysis technique were used to obtain 

information for the study objectives using the women data set of the 2018 Turkey DHS. 

The impact of marriage cohort on the relative risk of reporting a preferred age at 

marriage below the median age at marriage was examined with the binary logistic 

regression analysis technique. The estimation procedure of this technique is based on 

Pseudo-Maximum Likelihood Estimation. Relationships between the binary variable 

and a set of predictors, including marriage cohort, will be assessed through estimated 

odds ratios. The binary dependent variable that denotes preference for an ideal marriage 

age as follows: 
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Values Subgroups of women 

1 Women who preferred age at marriage below the median age at marriage (21.4 

years) 

0 Women who preferred age at marriage older than the median age at marriage 

and women who do not want to get married 

In the descriptive part of the study, the distribution of preference for an ideal age at marriage 

below 21.4 years among women in the study population was examined according to background 

characteristics of women. 

Both descriptive and multivariate analyses were conducted using R Studio-Version 2024.04.2 

within the appropriate packages (survey, tidyverse, haven, dplyr, ggplot2). The complex sample 

design features of the 2018 Turkey DHS, namely stratum, cluster and weight variables, were 

incorporated into descriptive (svyby function) and multivariate analyses (svyglm function). The 

estimated coefficients were then visualized to better understand the potential effect of covariates 

on the outcome.  

Design effects were estimated for the proportion of women reporting a preferred age at marriage 

below the median age at marriage among all women by background characteristics (deff 

function). The estimated design effects were interpreted to understand variance inflation through 

the complex sample design rather than simple random sample (SRS) design with the same sample 

size. The Taylor series linearization (TSL) technique, the default option in the survey package, 

was adopted as a variance estimation method. Hence, linearized standard errors were presented 

for both descriptive proportions and regression coefficients of predictors. Moreover, confidence 

intervals that demonstrate the precision of each proportion were presented (confint function). 

The final model was employed to evaluate relative risk of reporting a preferred age at marriage 

below the median age at marriage in Türkiye with a set of covariates in Table 1 (quasibinomial 

family type within svyglm function). Before the final logistic model, the significance of each 

predictor on reporting a preferred age at marriage below 21.4 years was assessed using design 

adjusted Wald-test technique (regTermTest function). Further, these types of relationships were 

tested with the Rao-Scott F-statistic. The exponential forms of regression coefficients were 

estimated to make inferences about the likelihood of reporting a preferred age at marriage below 

21.4 years (exp function). 
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RESULTS 

Descriptive Results 

Table 2 shows the distribution of reporting a preferred age at marriage below 21.4 years among 

women in the study subpopulation according to certain background characteristics. Overall, 

approximately 23% of those preferred an age to get married before the 21.4 years of age. 

Clearly, the prevalence of reporting a preferred age at marriage below the median age at marriage 

decreases as the marriage cohorts become younger. The design adjusted proportions indicate that 

the preference for an age at marriage below 21.4 years are more common among women who 

married before 1995 (38%) as opposed to never married women (10%), and women who married 

between 2011 and 2014 (23%). The prevalence of reporting a preferred age to get married below 

the median age at marriage among women who live in rural areas (31%) is higher than for those 

who live in urban areas (20%). The proportion of reporting an ideal marriage age below 21.4 

years is the highest among women who live in the East region (30%). This proportion is estimated 

to be 28 percent in the South region. 

The percentage of reporting a preferred age to get married below the median age at marriage for 

the Arabic subpopulation (49%) is more than twice the percentage for the Turkish subpopulation 

(20%). There is a clear pattern that the proportion of reporting a preferred age to get married 

below the median age at marriage decreases with the educational level. The prevalence of this 

statement is around 5% among women who have university and higher degree whereas it 

increases up to 43% among uneducated women. A similar pattern is also seen for the proportion 

of reporting a preferred age to get married below 21.4 years by welfare levels (36% for women 

with the lowest welfare, 10% for women with the highest welfare) (Table 2). 

The linearized standard errors of the estimated proportions range between approximately 0.01 

and 0.05. This refers to gaining quite high precision for estimated proportions. Looking at the 

design effects (deff) for each proportion, the complex sample design of the survey increased the 

variance of the reporting a preferred age to get marriage below the median age at marriage 

proportion 2.2 times compared to SRS design with the same sample size. Moreover, the complex 

sample design of the 2018 Turkey DHS decreased efficiency by 1.15 (highest welfare status) and 

2.66 (East region) times for the preference for an age to get married below the median age at 

marriage proportion by background characteristics (Table 2). 
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Table 2. Complex sample design adjusted estimates of ‘reporting a preferred age to get married 

below the median age at marriage’ proportions among women by certain characteristics, Türkiye 

2018 

Preference for an age to get married below the median age at marriage  

 Reporting 

a preferred 

age to get 

married 

below 21.4 

years 

Reporting a 

preferred age 

to get married 

older than 21.4 

years or 

unwilling to 

get married* 

Linearized 

standard 

error 

Confidence 

Interval 95% 

Design 

effect 

Total 

population 
0.23 0.77 0.01 (0.21; 0.24) 2.20 

Marriage 

cohort 
   

  

Never married 0.10 0.90 0.01 (0.08; 0.12) 2.03 

2015-2018 0.25 0.75 0.02 (0.21; 0.29) 1.50 

2011-2014 0.23 0.77 0.02 (0.19; 0.26) 1.32 

2007-2010 0.25 0.75 0.02 (0.22; 0.28) 1.46 

2003-2006 0.30 0.70 0.02 (0.27; 0.34) 1.48 

1999-2002 0.30 0.70 0.02 (0.26; 0.34) 1.64 

1995-1998 0.35 0.65 0.02 (0.30; 0.39) 1.44 

Before 1995 0.38 0.62 0.04 (0.31; 0.46) 1.37 

Region      

West 0.19 0.81 0.01 (0.17; 0.21) 2.06 

South 0.28 0.72 0.02 (0.25; 0.32) 1.27 

Central 0.23 0.77 0.01 (0.20; 0.26) 1.79 

North 0.14 0.86 0.01 (0.12; 0.17) 1.23 

East 0.30 0.70 0.02 (0.27; 0.34) 2.66 

Type of 

residence 
   

  

Urban 0.20 0.80 0.01 (0.19; 0.22) 2.13 

Rural 0.31 0.69 0.01 (0.28; 0.34) 2.17 

Ethnicity      

Turkish 0.20 0.80 0.01 (0.18; 0.21) 2.07 

Kurdish  0.31 0.69 0.02 (0.28; 0.35) 1.69 

Arabic 0.49 0.51 0.05 (0.39; 0.60) 1.81 

Other 0.28 0.72 0.04 (0.19; 0.37) 1.73 

Educational 

level 
   

  

No education 0.43 0.57 0.03 (0.38; 0.48) 1.80 

Primary 0.35 0.65 0.01 (0.33; 0.38) 1.51 

Secondary 0.32 0.68 0.02 (0.29; 0.35) 1.39 

High school 0.14 0.86 0.01 (0.12; 0.16) 1.42 

University and 

higher 
0.05 0.95 0.01 

(0.04; 0.07) 1.32 

Welfare status      

Lowest 0.36 0.64 0.02 (0.32; 0.39) 1.78 

Lower 0.30 0.70 0.01 (0.27; 0.33) 1.53 

Middle 0.24 0.76 0.01 (0.21; 0.26) 1.22 

Higher 0.19 0.81 0.01 (0.16; 0.22) 1.81 

Highest 0.10 0.90 0.01 (0.08; 0.12) 1.15 
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*Women who reported that they do not want to get married were included in this group since 

they did not report a particular age to get married below the median age at marriage. This 

group of women accounts for only 8% of the total. 

Multivariate Results 

Table 3 shows the design adjusted logistic regression analysis results of reporting a 

preferred age to get married below the median age at marriage for women in the study 

subpopulation. The design adjusted Wald tests were performed to identify influential 

predictors of the incidence of child marriage. The selected predictors, namely marriage 

cohort, region, type of residence, ethnicity, educational level and welfare status are 

significantly associated with the preference for an age to get married below the median 

age at marriage indicator. In line with these results, all predictors were included in the 

final logistic model although the main focus of the study is on the marriage cohorts. 

The estimated odds ratios were slightly higher for women in the older marriage cohorts 

relevant to women in the younger marriage cohorts. The odds of reporting a preferred 

age at marriage below 21.4 years were considerably higher for women in the 1995-

1998 marriage cohort (OR=2.48, p<0.0001) and before 1995 marriage cohort 

(OR=2.46, p<0.0001) compared with the never married women. The women in the 

2003-2006 and 2015-2018 marriage cohorts are also more likely to report a preferred 

age at marriage younger than 21.4 years (OR=2.25 and 2.47, p<0.0001) relative to the 

never married women (Table 3). 

Compared to the West region, the odds of preferring an age to get married below the 

median age at marriage for the Central and East regions in Türkiye were significantly 

increased (OR=1.27 and 1.22, p<0.001 and p<0.01, respectively). In other words, 

residing in the Central and East regions raise the odds of reporting an ideal age to get 

married below 21.4 years approximately 27% and 22%, when the other predictors are 

held constant. The odds of reporting a preferred age to get married below the median 

age at marriage for Arabic women were significantly increased compared with Turkish 

women (OR=2.41, p<0.0001) (Table 3). 

The odds of reporting a preferred age to get married above 21.4 years were more than 

1.84 times higher for women who have university or higher degree of education 

compared with uneducated women (p<0.0001). Compared to women with the lowest 

welfare level, the odds of preferring an age to get married below 21.4 years were 
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significantly decreased for women with the higher welfare levels. For instance, the odds 

of reporting a preferred age to marry below the median age at marriage were 1.51 times 

lower for women in the highest welfare level relative to women with the lowest welfare 

level (p<0.0001). 

Looking at the complex sample design effects on regression coefficients, linearized 

standard errors ranged between 0.08 (Central region and rural residence) to 0.19 (other 

ethnicity) for the estimates. 

Table 3. Complex sample design adjusted estimates of logistic regression analysis on the risk of 

‘reporting a preferred age to get married below the median age at marriage’ – Odds ratios, 

linearized standard errors, p values, and design adjusted Wald F-test statistics for each predictor 

Predictor Category 
 

se( ) p(t> ) 
Wald F-test 

statistics 

Intercept  0.32 0.17 p<0.0001  

Marriage  

cohort 

F(1,728)=187.15 

p=<2.22e-16 

 Never married 

(.ref) 

- -  

 2015-2018 2.47 0.12 p<0.0001  

2011-2014 1.75 0.12 p<0.0001  

 2007-2010 1.81 0.11 p<0.0001  

 2003-2006 2.25 0.12 p<0.0001  

 1999-2002 2.14 0.12 p<0.0001  

 1995-1998 2.48 0.13 p<0.0001  

 Before 1995 2.46 0.18 p<0.0001  

Region     

F(1,728)=15.34 

p=1.6408e-05 

 West (.ref) - - - 

 South 1.19 0.10 p<0.05 

 Central 1.27 0.08 p<0.001  

 North 0.60 0.16 p<0.001  

 East 1.22 0.09 p<0.01  

Type of  

residence 

   

F(1,728)=45.03 

p=3.897e-11  Urban (.ref) - - - 

 Rural  1.13 0.08 0.11 

Ethnicity     

F(1,728)=36.45 

p=2.4931e-09 

 Turkish (.ref) - - - 

 Kurdish  1.02 0.09 0.859 

 Arabic 2.41 0.16 p<0.0001  

 Other 1.16 0.19 0.432 

Educational      

F(1,728)=449.32 

p=<2.22e-16 

level No education 

(.ref) 

- - - 

 Primary 0.85 0.11 0.131 

 Secondary 0.86 0.13 0.234 

 High school 0.42 0.14 p<0.0001 

 

University and 

higher 

0.16 0.17 p<0.0001 
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Welfare      

F(1,728)=202.90 

p=<2.22e-16 

status Lowest (.ref) - - - 

 Low 0.94 0.09 0.512 

 Middle 0.81 0.10 p<0.01 

 High 0.75 0.12 p<0.01 

 Highest 0.49 0.14 p<0.0001 

Figure 1 clearly shows the magnitude and direction of the complex sample design adjusted odds 

ratios for each predictor included in the model. In addition, the marginal effects for being never 

married for each category of the marriage cohort variable on the preference for a marriage age 

below 21.4 years show the significant differences between cohorts (Figure 2). 

 
Figure 1. Complex sample design adjusted estimates of logistic regression analysis on the risk 

of ‘reporting a preferred age to get married below the median age at marriage’ – Odds ratios, for 

each predictor 
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Figure 2. Complex sample design adjusted marginal effects of being never married for each 

category of the marriage cohort variable on the reporting a preferred age to get married below 

the median age at marriage 

 

CONCLUSION AND DISCUSSION 

This paper presents statistical evidence about the impact of marriage cohorts on the risk 

of preferring an age to get married below 21.4 years for the subpopulation of women 

15-49 years old. The present study also evaluates various factors that might affect the 

relative risk of this preference in Türkiye for the year 2018. Therefore, the findings may 

be utilized for understanding the increasing trend of age at marriage over the years and 

planning to eliminate or reduce adverse effects of child marriages among women. Both 

descriptive and multivariate analyses were carried out taking complex design features 

into account as well as weighting. The main motivation behind that was making 

accurate interpretations about the target population on the basis of design adjusted 

proportions and regression coefficients. The design effects that were estimated for key 

statistics (proportions) show the variance inflation on the estimated proportions 

because of the complex sample design. The standard errors of the proportions and 

model parameters (regression coefficients) could be interpreted as the errors due to 

selecting a sample from the whole population.  

Study findings indicate that a considerably high proportion of women in Türkiye 

preferred an age to get married before the 21.4 years of age (23%). Moreover, older 

marriage cohorts are more likely to report an ideal age at marriage below the median 
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age at marriage compared with younger marriage cohorts. In a general manner, this 

result refers to changing marriage practices and increasing trend of age at marriage over 

the years in Türkiye (19.0 in 1993, 20.8 in 2008; 21.4 in 2018). These results also show 

us a relationship between the ideal age at marriage and the actual age at marriage in the 

country. The increase in the actual age at marriage for women in Türkiye, which is 

about 2.4 years over the period studied, could mainly be attributable to the increase in 

years of education over time. Moreover, starting from earlier times, researchers are 

building bridges between late marriages or low marriage rates and the modernisation 

theory for countries (Evans, 1980; Malhotra & Tsui, 1996; Zang & Kwan, 2006). In 

this regard, the policies should be shaped according to marriage practices, family 

planning and reproductive health behaviors, age at first marriage, and age at first birth 

among women over time. 

When we evaluate the controlling factors, the likelihood of reporting a preferred age at 

marriage below 21.4 years is significantly affected by regional, ethnical, educational 

and welfare level differences among women. Compared to the West region, the Central 

and East regions had significantly higher odds of reporting lower ages to get married. 

In a similar way, Arabic women are more likely to prefer an ideal age at marriage below 

the median age at marriage compared to Turkish women. This could be attributable to 

different cultural norms among ethnic groups in the East and Central regions compared 

to the West region. Furthermore, women with less education and lower welfare levels 

appear to have higher tendency to prefer an age to get married below 21.4 years. In 

particular, the likelihood of reporting a preferred age to get married above 21.4 years 

were more than 1.8 times higher for women who have university or higher degree of 

education compared with uneducated women. 

These significant results could be associated with the lower socio-economic status 

among these women. In light of these findings, planning policies intended for women 

who live in less developed regions, women with less education and lower socio-

economic level would be important. 

This study is expected to provide an example for the analyses and results to be presented 

using data collected from a sample selected using a complex design. This is essential 

for making accurate interpretations based on empirical results for sub-populations 

within the overall population. 
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The study calls for future studies that examine socio-economic indicators in terms of 

reporting a preferred age at marriage younger than the median age at marriage. This 

leads to a better understanding of the preference for an age to get married before the 

median age at marriage and making evidence-based policies. Furthermore, the 

qualitative studies that use focus group or in-depth interview methods would be 

insightful to understand traditional and societal norms behind the marriages in Türkiye. 
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Özet 

Sovyetler Birliği’nin çöküşünden sonra Rus Medeni Hukuku’nda yapılan reform neredeyse tüm 

kurumları etkilemiştir. Ancak Rus kanun koyucu miras hukuku alanında tutucu bir tavır 

sergilemiş, Rus Miras Hukuku’na ilişkin düzenlemelerde büyük ölçüde eski Sovyetler Birliği 

hukukunun etkisinin devam etmesine olanak sağlamıştır. Örneğin, Rusya Federasyonu Medeni 

Kanunu kendinden önceki Rusya Sovyet Federatif Sosyalist Cumhuriyeti kanunlarını takip 

ederek, Türk-İsviçre ve Alman hukuklarında yürürlükte olan parantel miras sistemini kabul 

etmemiş, kendine özgü sınıf sistemine sadık kalmıştır. Bu makalede Rus Medeni Kanunu’nda 

öngörülen yasal mirasçılık düzenlemesi ayrıntılı bir şekilde incelenmiştir. Bu çalışmanın amacı 

Rusya Federasyonu’nda yasal halefiyetin temel ilkelerini ve Rus Miras Hukuku’nda hakim olan 

sınıf sisteminin özelliklerini incelemektir. Rus hukukunda yasal halefiyetin düzenleniş gerekçesi, 

kanunda öngörülen sınıf sistemi ve ona hakim olan ilkeler, Rus hukuk doktrini ve yargı 

uygulaması ışığında değerlendirilmiştir. Rus Hukuk Sistemi, dahil olduğu Kıta Avrupa Hukuk 

ailesinin temel niteliklerini taşımaktadır. Bununla birlikte, komünizmin hakim olduğu eski 

Sovyetler Birliği’nde uygulanmış Sosyalist hukukuna ilişkin düzenlemeler Rus Medeni Hukuku, 

özellikle de Miras Hukuku alanında etkilerini göstermiştir. Dolayısıyla, Sovyetler Birliği’nin 

dağılmasıyla sosyalizmden kapitalizme geçiş sürecinin başlatıldığı Rusya Federasyonu’nda 

miras hukuku alanında gerekli yasal dönüşümler büyük ölçüde sağlanamamıştır. Çalışmanın 

özgün tarafı Rus Miras Hukuku’nda yasal halefiyetin temel vasıflarını, özellikle de Sosyalist 

hukukunun etkisi ile oluşan kendine has niteliklerine ilişkin açıklamalara yer verilmesidir. 

Anahtar Kelimeler: Rus Medeni Kanunu, yasal mirasçılık, sınıf sistemi, mirasbırakan, mirasçı, 

sağ kalan eşin mirasçılığı. 

JEL Kodu: K36 
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INTESTATE SUCCESSION IN THE RUSSIAN FEDERATION 

 

Abstract 

The reform of Russian Civil Law after the collapse of the Soviet Union affected almost all 

institutions. However, the Russian legislator adopted a conservative approach to succession law, 

resulting in a substantial retention of former Soviet Union legal principles within the regulations 

governing Russian Succession Law. For example, The Civil Code of the Russian Federation, 

following the preceding laws of the Russian Soviet Federative Socialist Republic, did not 

incorporate the parantelic system adopted in Turkish-Swiss and German law, but remained loyal 

to its own line system. This article provides a detailed analysis of the legal heirship provisions 

outlined in the Russian Civil Code. The purpose of this study is to examine the basic principles 

of intestate succession in the Russian Federation and the peculiarities of the line system 

prevailing in Russian Inheritance Law. The reasons for regulating legal succession in Russian 

law, the class system outlined in the law, and the principles that govern it are assessed based on 

Russian legal doctrine and judicial practice The Russian Legal System has the basic 

characteristics of the Continental European Legal family to which it belongs. However, the 

Socialist law regulations implemented in the former Soviet Union, where communism prevailed, 

have shown their effects on Russian Civil Law, especially in the field of Inheritance Law. 

Therefore, in the Russian Federation, where the process of transition from socialism to capitalism 

was initiated with the dissolution of the Soviet Union, the necessary legal transformations in the 

field of inheritance law have not been achieved to a great extent. The originality of the study is 

that it includes explanations of the basic characteristics of intestate succession in Russian 

Inheritance Law, especially the unique characteristics of the Russian Succession Law, which 

were formed under the influence of Socialist law. 

Keywords: Russian Civil Code, intestate succession, line system, decedent, heir, heirship of the 

surviving spouse. 

JEL Code: K36  
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GİRİŞ 

Pek çok hukuk sisteminde olduğu gibi Rusya Federasyonu da ölüm halinde iki 

mirasçılık şeklini kabul etmektedir. Rusya Federasyonu Medeni Kanunu 

(Grazhdanskiy Kodeks Rossiyskoy Federatsii/GKRF1) m. 1111’e göre, mirasçılık 

vasiyetname, miras sözleşmesi ve kanun uyarınca gerçekleşmektedir. Böylece, bir 

kişinin ölüme bağlı bir tasarrufta bulunmadığı veya yaptığı ölüme bağlı tasarrufun 

yürürlüğe girmediği (iptal edildiği veya kendiliğinden hükümsüz olduğu) veya 

tasarrufun mirasbırakanın tüm malvarlığını kapsamadığı durumlarda yasal mirasçılığa 

ilişkin hükümler uygulanmaktadır. 

Tarihsel olarak daha eski ve günümüzde de iradi mirasçılığa kıyasla çok daha yaygın 

olmasına rağmen, yasal mirasçılık ikincil niteliktedir (ikincillik/talilik ilkesi): Yalnızca 

mirasbırakanın ölüme bağlı (geçerli) bir tasarrufta bulunmadığı hallerde 

uygulanmaktadır (Brox ve Walker, 2021, s. 27; Muscheler, 2010, ss. 667-668; Olzen ve 

Looschelders, 2023, s. 29; Reid, de Waal ve Zimmermann, 2015, s. 444). GKRF “Miras 

hukuku” başlıklı kısmının sistematiği, iradi mirasçılığın önemi dikkate alınarak 

oluşturulmuştur. Bu çerçevede, iradi mirasçılığa ilişkin hükümler (m. 1118-1140.1), 

yasal mirasçılıkla ilgili kurallardan (m. 1141-1151) önce yer almaktadır. Şüphesiz, 

ikincillik ilkesi, iradi ve yasal mirasçılığın bir arada var olmasını istisna etmemektedir. 

Mirasbırakan, bir veya daha fazla kişiyi mirasçı olarak atamış ancak bu atamayı 

terekenin tamamını kapsamayan kısımlarla sınırlandırmışsa, yasal mirasçılık, terekenin 

tasarruftan etkilenmeyen kısmı için geçerli olacaktır. Ölüme bağlı tasarrufla terekenin 

yalnızca bir kısmına atanan mirasçı aynı zamanda yasal mirasçılardan biriyse, hem iradi 

hem de yasal halefiyet aynı kişi için bile geçerli olabilir (Serozan ve Engin, 2022, s. 

137; Muscheler, 2010, s. 668). 

RUS HUKUKUNUN BENİMSEDİĞİ (KENDİNE ÖZGÜ) MİRASÇILIK 

SİSTEMİ 

Mirasbırakanın çok sayıda hısımları arasından kimlerin yasal mirasçı olabileceğini 

belirleyen sistemler, kural olarak, ikiye ayrılmaktadır: Sınıf sistemi ve zümre (parantel) 

 
1 GKRF dört kısımdan ibarettir ve “Miras hukuku” başlığını taşıyan beşinci bölüm (m. 1110-1185) üçüncü kısmın 
temelini oluşturmaktadır. GKRF’nin üçüncü kısmının hazırlık çalışmalarına 1996 yılında başlanılmış, tasarı Kasım 

2001’de kabul edilmiş ve Mart 2002’de yürürlüğe girmiştir. GKRF’nin metni için bkz.: 
https://base.garant.ru/10164072/ (10.06.2024)  

https://base.garant.ru/10164072/
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sistemi. Sınıf sisteminin temel özelliği, kan hısımlarının ölen kişiye yakınlıkları ve  

münasebetlerinin içtenlik derecesi dikkate alınarak çeşitli sınıflara ayrılmasında 

kendini göstermektedir. Buna göre, her sınıf için ayrı paylar belirlenmekte ve önde 

gelen sınıftaki kişinin mirasçılığı sonraki sınıfta yer alan kişinin mirasçılığını 

engellemektedir (Dural ve Öz, 2017, s. 18). Türk hukuk doktrininde, sınıf sisteminin 

benimsendiği ülkeler arasında eski Sovyet Rusya’nın da bulunduğuna dikkat 

çekilmekteydi (Kocayusufpaşaoğlu, 1987, s. 58)2. 

Türk hukukunda da  benimsenen zümre sistemi, soy esasına dayanmaktadır 

(Kocayusufpaşaoğlu, 1987, s. 58; Serozan ve Engin, 2022, s. 141; Dural ve Öz, 2017, 

s. 19; İnan, Ertaş ve Albaş, 2024, s. 82; Antalya, 2021, s. 110). Şöyle ki, zümre, bir 

kişinin kendisi de dahil olmak üzere, o kişinin soyundan gelen kişilerin bütünü olarak 

tanımlanabilir. Bir zümreye ait olmak, kişilerin aynı nesle ait olmasını gerektirmez. 

Mirasbırakanın çocukları, torunları ve torunlarının çocukları farklı nesillere ait olsalar 

da, hepsi mirasbırakanın soyundan geldikleri için aynı zümreye aittir (Brox ve Walker, 

2021, s. 32). 

Rus hukukundaki sınıf mirasçılığı, yukarıda belirtilen sınıf sisteminden ayrılmaktadır. 

Mirasçı olabilecek kişilerin belirlenmesinde yalnız kan hısımlığı dikkate alınmaz. Bu 

farklılık iki şekilde kendini gösterir. Öncelikle, zümre sistemi ve bazı ülkelerdeki sınıf 

sisteminin aksine, Rus hukukunda sağ kalan eş, evlilik ilişkisi göz önünde 

bulundurularak birinci sınıfa dahil edilmiştir. İkinci olarak, mirasbırakanın ölümünden 

en az bir yıl önce onun himayesinde bulunan ve onunla birlikte yaşamış, çalışma 

gücünden yoksun kişiler, kan hısımlığına bakılmaksızın yasal mirasçı olarak kabul 

edilmektedir (GKRF m. 1148/II).  

Görüldüğü gibi, Rus hukukundaki sınıf sistemi sadece mirasa hak kazanacak kan 

hısımlarının belirlendiği sistem olarak nitelendirilemez. Kanun koyucu, evlilik 

ilişkisini (sağ kalan eşle ilgili olarak) ve mirasbırakanla yakınlık münasebetini (GKRF 

m. 1148/II kapsamına dahil olan kişilerle ilgili olarak) dikkate alarak sınıf sisteminin 

yalnızca kan hısımlarına özgülenmesinden vazgeçmiştir.    

 
2 GKRF, yasal mirasçılıkta sınıf değil, sıra (“ochered”) kelmesine yer vermektedir. Ancak Türk hukuk doktrini ile 
uyum bağlamında sıra değil, sınıf ibaresini kullanmayı uygun görüyoruz. 
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YASAL MİRASÇILIK AÇISINDAN ÇEŞİTLİ SINIFLAR 

Rus hukuku, toplamda sekiz sınıf yasal mirasçı öngörmektedir. Bu düzenleme, 

halefiyetin temel (yani terekenin mirasbırakanın ailesi veya diğer hısımlarına 

geçmesini sağlayarak anılan kişileri desteklemek) işlevini en iyi şekilde yerine 

getirmesine olanak tanımaktadır (Sukhanov, 2019, s. 231; Krasheninnikov, 2014 , s. 

119). İlk 6 sınıfı oluşturan kişilerin mirasçılığı, kural olarak, kan hısımlığına 

dayanırken, son iki sınıf mirasçılar için bu kriter aranmaz. 

Birinci Sınıf Yasal Mirasçılar 

Mirasbırakanın Çocukları 

Mirasbırakanın çocukları, kendilerine ilişkin olarak mirasbırakanın anneliği (babalığı) 

kanunla öngörülen şekilde tespit edilmiş kişilerdir. Bu, mirasbırakanın, çocuğun ana 

(veya babası) olarak nüfus siciline kayd edilmesi anlamına gelmektedir. Çocuğun 

evlilik birliği içinde veya evlilik dışı doğması, evliliğin sona ermesi veya iptali yasal 

mirasçılık açısından önemli değildir. Zira çocuğun evlilik birliği içinde veya evlilik dışı 

doğması sadece soybağının tespitine ilişkin olup, soybağından ileri gelen sonuçlarla 

ilgili değildir (Muscheler, 2010, s. 678). 

Rusya Federasyonu Aile Kanunu/Semeynıy Kodeks Rossiyskoy Federatsii3 (SKRF), m. 

48/I uyarınca, bir çocuğun annesi her zaman onu doğuran kadındır. Bu durum, çocuk 

başka bir kadının yumurta hücresinden doğduğu için biolojik olarak onu doğuran 

kadının soyundan gelmiyorsa da geçerlidir (SKRF m. 51/V). 

Çocuk ile baba arasındaki soybağının tespiti, çocuğun anne ve babasının evli olup 

olmamasına bağlı olarak farklılık gösterir. Şöyle ki, SKRF m. 48/II uyarınca, baba, 

doğum sırasında anne ile evli olan erkektir. Çocuk, kocanın ölümünden veya evliliğin 

iptalinden veya sona ermesinden itibaren 300 gün içinde doğulmuşsa, çocuk ile baba 

arasındaki soybağı kurulmuş olur. Görüldüğü gibi, SKRF m. 48/II’de, TMK m. 285 ile 

benzer bir şekilde, babalık karinesi öngörülmüştür. 

Anne, doğum sırasında evli değilse, baba ile çocuk arasındaki soybağı erkeğin ve 

çocuğun annesinin nüfus müdürlüğüne birlikte yaptığı başvuru ile kurulabilir. Bazı 

 
3 Rusya Federasyonu Aile Kanunu 29 Aralık 1995 tarihinde kabul edilmiş ve 1 Mart 1996 tarihinden yürürlüğe 
girmiştir. Kanun metni için bkz.: https://base.garant.ru/10105807/ (10.06.2024). 

https://base.garant.ru/10105807/
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durumlarda (annenin ölümü, ehliyetsizliğinin yargısal tespiti veya velayet haklarından 

yoksun bırakılması gibi), çocukla babası arasındaki soybağı erkeğin, vesayet 

makamının muvafakatı ile yaptığı başvuru üzerine, böyle bir muvafakat olmazsa, 

mahkeme kararıyla kurulabilir (SKRF m. 48/III). 

Nihayet, bir çocuk evlilik dışı doğmuşsa ve ana ve babasının ortak beyanı veya çocuğun 

babasının beyanı yoksa, babalık mahkeme kararıyla kurulur (SKRF m. 49). 

Mirasbırakanın Eşi 

Eş, mirasın açılması sırasında mirasbırakanla resmi evli olan kişidir. Rus hukuku 

gayriresmi (dini) evlilikleri tanımamaktadır4. Ancak Büyük Vatan Savaşı (1941-1945) 

sırasında eski Sovyetler Birliği'nin bir parçası olan işgal altındaki topraklarda dini bir 

törenle yapılan evlilik geçerli kabul edilir (SKRF m. 169/VII). Rusya dışında akdedilen 

evlilikler, SKRF m. 158’e göre geçerli kabul edilir. 

Eşlerin hak ve yükümlülükleri, evlenmenin nüfus kütüklerine tescil edildiği tarihten 

doğar (SKRF m. 10/II). Ölümden önce yapılan evlilik başvurusu mirasa çağrılmaya hak 

kazandıran bir durum değildir5. 

Eş, boşanma tarihinden itibaren miras hakkını kaybeder. Boşanmanın nüfus 

müdürlüklerinde6 gerçekleştirilmesi halinde, bunun nüfus kütüklerine tescil tarihinden; 

boşanmanın mahkeme kararı ile gerçekleştiği halde, mahkeme kararının yürürlüğe 

girdiği tarihten itibaren nikah sona erer (SKRF m. 25/I). Miras, mahkeme kararının 

yürürlüğe girdiği gün açılmışsa (örneğin, eşlerden biri mahkeme kararının yürürlüğe 

girdiği tarihte ölmüşse), sağ kalan eş yasal mirasçı sıfatını kaybetmez. Başka bir 

deyişle, boşanma hakkında mahkeme kararının mirasın açıldığı tarihe kadar yürürlüğe 

girmesi gerekir7. 

 
4 Bu konuda, özellikle fiili evlilik ilişkilerinin miras hukukundaki etkileriyle ilgili yasal düzenlemelerin yeniden 
değerlendirilmesi gerektiği görüşünde: Petrov, 2017, s. 34. 

5 Rusya Federasyonu Anayasa Mahkemesi'nin 29 Eylül 2016 tarihli ve 2080-O sayılı Kararı. Karar metni için bkz.: 

https://legalacts.ru/sud/opredelenie-konstitutsionnogo-suda-rf-ot-29092016-n-2080-o/ (10.06.2024).  

6 Rus hukukunda bazı durumlarda (örneğin, çocukların bulunmaması vs.) nüfus müdürlüğünde anlaşmalı boşanma 
mümkündür (SKRF m. 19). 

7 Rusya Federasyonu Yüksek Mahkemesi'nin 29 Mayıs 2012 tarihli ve 9 sayılı Kararı, b. 28. Karar metni için bkz.: 
https://www.garant.ru/hotlaw/federal/400780/ (10.06.2024). 

https://legalacts.ru/sud/opredelenie-konstitutsionnogo-suda-rf-ot-29092016-n-2080-o/
https://www.garant.ru/hotlaw/federal/400780/
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Belirtmek gerekir ki, Türk hukukundan farklı olarak Rus hukukunda, eşlerden birinin 

boşanma davası devam ederken ölmesi durumunda, ölen eşin mirasçılarının davaya 

devam etmesine ilişkin herhangi bir düzenleme öngörülmemiştir. Bu bağlamda, 

boşanma davası devam ederken meydana gelen ölüm, sağ kalan eşin mirasçı olması 

sonucunu doğurur. 

Evlenmenin geçersiz kılınması, miras haklarının ortadan kalkmasına yol açmaktadır 

(Petrov, 2018, s. 277; Volkova, Kuzbagarov ve İlina, 2010, s. 108). Kanun ve mahkeme 

uygulaması8, iyi niyetli (örneğin, diğer eşin evlenme sırasında evli bulunduğu 

durumda) bir eş lehine herhangi bir istisna tanımamaktadır. 

Rusya'da eşler arasında mal ortaklığı rejiminin uygulanması asıldır (SKRF m. 33-39). 

Mal ortaklığı rejiminin temel özellikleri şunlardır: 

• Eşlerin evlilik sürecinde ivazlı olarak edindikleri mallar ortak mallar grubunu 

oluşturur (SKRF m. 34/I). Örneğin, eşlerden her birinin çalışma ücretleri, 

emekli maaşları vs.; 

• Eşlerden birinin geçerli bir nedenle (örneğin, çocukların bakımı vs.) 

çalışmaması, yani bağımsız bir gelirinin olmaması onun ortak mallar 

üzerindeki hakkını etkilemez (SKRF 34/III). Örneğin, küçük çocukları veya 

Demans hastası kayınvalidesinin bakımını üstlendiği için çalışamayan, 

böylece evlilik sürecinde satın alınmış apartman dairesinin edinilmesine 

finansal katkıda bulunamayan bir eşin (kadının) söz konusu daire üzerinde 

aynı çalışan bir eş (erkek) kadar hakkının olduğu kabul edilmektedir; 

• Eşlerden her birine evlenmeden önce ait olan mallar ile evlilik sırasında 

eşlerden birinin bağış, miras veya diğer karşılıksız kazandırmalar yoluyla elde 

ettiği eşyalar onun kişisel malı sayılır (SKRF m. 36/I). Yine evlilik süresince 

eşlerin ortak malvarlığından edinilmiş olsa bile, bireysel kullanım eşyaları 

(giysiler, ayakkabılar ve diğerleri) bunları kullanan eşin kişisel malı olarak 

kabul edilir. Ancak ziynet eşyaları istisnadır; yani bu grup eşyaların statüsünün 

belirlenmesinde onların eşlerden hangisinin kullanımında bulunması önemli 

değildir (SKRF m. 36/II); 

 
8 Rusya Federasyonu Yüksek Mahkemesi'nin 29 Mayıs 2012 tarihli ve 9 sayılı Kararı, b. 28. Karar metni için bkz.: 
https://www.garant.ru/hotlaw/federal/400780/ (10.06.2024). 

https://www.garant.ru/hotlaw/federal/400780/
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• Evlilik süresince, eşlerin ortak malları veya eşlerden birinin kişisel malları 

veya eşlerden birinin emeği hesabına diğer eşin kişisel malının değerini 

önemli ölçüde artıran yatırımlar (örneğin, büyük onarımlar vs.) yapıldığı tespit 

edilirse, mahkeme söz konusu kişisel malı eşlerin ortak malı olarak kabul 

edebilir (SKRF m. 37). Görüldüğü gibi, Türk hukukundan farklı olarak, Rus 

hukuku bu halde, katkı alacağı talep hakkı vermemekte, aksine doğrudan bir 

eşya hakkı tanımakta, dolayısıyla, kişisel mal, ortaklık malına çevrilmektedir. 

Böylece, ölüme bağlı tasarrufta bulunmadan eşi ve iki çocuğunu geride bırakarak ölen 

bir kişinin terekesi şu şekilde paylaştırılacaktır. Öncelikle, eşlerden birinin ölümü 

nedeniyle mal ortaklığı rejimi ortadan kalktığından tasfiye süreci başlamış olur. Kural 

olarak, ortaklık mallarının yarısı sağ kalan eşin kendi malvarlığını oluşturduğundan 

terekeye dahil olmaz (GKRF m. 1150), diğer yarısı ise, mirasbırakanın terekesi olarak 

yasal mirasçılar arasında eşit (her mirasçıya 1/3 pay) oranda paylaştırılır. 

Mirasbırakanın Ana ve Babası 

Mirasbırakanın ana ve babası, ilk sınıf mirasçı olarak eşi ve çocuklarıyla birlikte mirasa 

çağrılır. Bu düzenleme, Rus miras sistemini İslam hukukuna yakınlaştırmaktadır 

(Petrov, 2018, s. 277). Doktrine göre, bu düzenleme mirasbırakanın varsayılan 

iradesiyle çelişmektedir. Zira Rus vatandaşlarının çoğu, ana ve babalarını sevmekle 

birlikte, çocuklarıyla eşit oranda miras almalarını istememektedir. Bu nedenle, ana ve 

babanın ikinci sınıf yasal mirasçı olarak belirlenmesi gerektiği savunulmaktadır 

(Petrov, 2017, s. 19).  

Mirasbırakanın ana ve babasının mirasa çağrılabilmesi için, mirasçının mirasın açıldığı 

tarihte hayatta olması genel şartı dışında, tek şart akrabalık bağının kurulmuş olmasıdır. 

Birlikte yaşamanın, yaşın ve çalışma gücünün bulunup bulunmamasının hukuki bir 

önemi yoktur. Bununla birlikte, ana ve baba, kanunda öngörülen nedenlerden dolayı 

mirastan yoksun sayılabilirler. Örneğin, mirasın açıldığı tarihe kadar velayet hakları 

mahkeme kararıyla kaldırılmış ana ve baba, mirastan yoksun sayılırlar (GKRF m. 1117; 

SKRF m. 71/I). 

İkinci Sınıf Yasal Mirasçılar 

Birinci sınıf mirasçıların yokluğunda, mirasbırakanın öz ve üvey kardeşleri, baba ve 

(veya) anne tarafından büyük babası ve büyük annesi mirasçılığa çağrılırlar (GKRF m. 
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1146/I). Ortak bir ana ve (veya) babadan gelen erkek ve kız kardeşler birbirlerine 

mirasçı olurlar. Bu nedenle, mirasçılar sadece öz kardeşler (ortak ana ve babaya sahip) 

ve üvey (sadece ortak bir anaya veya babaya sahip) kardeşler olabilir. Mirasın açıldığı 

anda mirasbırakanın hayatta olmayan öz ve üvey kardeşlerinin yerini kendi çocukları 

(yani mirasbırakanın yeğenleri) alır (GKRF m. 1146/II). 

Şüphesiz, üvey kardeşlerin öz kardeşlerle birlikte mirasçı olmaları bir hukuk politikası 

meselesidir. Ancak öz ve üvey kardeşlere eşit muamele, her birinin terekeden aynı 

ölçüde payı alması gerektiği anlamına gelmez. Üvey kardeşler sadece ortak ana (baba) 

bakımından öz kardeşlerle aynı konumdadır ve diğer ana (babasının) aile üyelerinden 

de miras alma hakları bulunmaktadır (Reid vd., 2015, s. 471). Bu durum, bazı ülkelerde 

(örneğin, İspanya Medeni Kanunu, m. 949) üvey kardeşlerin payının öz kardeşlere 

düşen payın yarısını oluşturduğuna ilişkin hükümlerin öngörülmesine sebep olmuştur 

(Reid  vd., 2015, s. 471). Şu soru sorulabilir: aynı sonuç Rus hukuku açısından da, 

geçerli kabul edilebilir mi? Kanaatimce, bu soruyu olumlu cevaplamak mümkün 

değildir. Şöyle ki, GKRF m. 1141/II’ye göre, “Aynı sınıfta bulunan mirasçıların, sınıfta 

halefiyet kuralı uyarınca mirasçı sıfatını kazananlar hariç, terekedeki payları eşittir”. 

Ancak bu düzenlemenin adalet ilkesine uygunluğu sorgulanabilir. Zira üvey kardeşin, 

hem ortak anaya (babaya) sahip olduğu mirasbırakanın, hem de öz kardeşlerinin 

terekesinden pay alma hakkı bulunmaktadır. 

Zümre sistemini kabul eden Türk hukukunda bu sorunun olumlu cevabı kendiliğinden 

ortaya çıkmaktadır: Üvey kardeş, mirasbırakanla ortak ana veya babasının 

(ebeveyninin) hayatta olmadığı durumlarda (zümrede halefiyet ilkesi gereği, yani 

mirasın açılmasından önce ölmüş anasının (babasının) altsoyu olarak) mirasa 

çağrılmaktadır. TMK m. 496 uyarınca, altsoyu bulunmayan mirasbırakanın mirasçıları, 

ana ve babasıdır. Mirasbırakanın ana ve babası hayattaysa, terekeyi eşit olarak 

paylaşırlar (TMK m. 496/I). Mirasbırakandan önce ölmüş olan ana ve babanın yerlerini, 

her derecede halefiyet yoluyla kendi altsoyları alır (TMK m. 496/II). Görüldüğü üzere, 

birinci zümrede mirasçı bulunmaması durumunda miras ikinci zümreye geçmekte ve 

iki kola ayrılmaktadır. Bir hat, mirasbırakanın anasına; diğer hat ise babasına 

bağlanmaktadır. Mirasbırakanın üvey kardeşi, mirasbırakanla yalnızca ortak olan 

aslının (ana veya babasının) zümresinden pay alır. Bu nedenle, üvey kardeşin ortak ana 

veya babası mirasçı olamadığı (örneğin, mirasbırakandan önce ölmesi nedeniyle) 
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takdirde, ortak ana veya babaya düşmesi gereken pay (1/2 oranında) üzerinde, zümrede 

halefiyet ilkesi gereği hak kazanması söz konusudur (Dural ve Öz, 2017, s. 32-33; İnan 

vd., 2024, s. 103 vd.; Serozan ve Engin, 2022, s. 152). 

Üçüncü Sınıf Yasal Mirasçılar 

GKRF m. 1144/I uyarınca, mirasbırakanın ana ve babasının öz ve üvey kardeşleri (yani 

mirasbırakanın teyze, dayı, hala ve amcası) üçüncü sınıf mirasçıdırlar. Mirasın açıldığı 

tarihte hayatta olmayan bu kişilerin yerini kendi çocukları (yani mirasbırakanın teyze, 

dayı, hala ve amca çocukları) alır. 

Dördüncü, Beşinci ve Altıncı Sınıf Yasal Mirasçılar 

Yasal mirasçıların 4. sınıfını mirasbırakanın büyük ana ve büyük babasının ana ve 

babası oluşturmaktadır. Bu sınıf 2001 yılında Rus miras hukukuna girmiştir. 

Uygulamada bu sınıfa dahil kişilerin mirasa çağrılmalarına ilişkin bir olguya 

rastlanmamıştır (Petrov, 2018, s. 284). 

Beşinci sınıf yasal mirasçılar, mirasbırakanın öz yeğenlerinin çocukları (öz yeğen 

torunları) ile büyük ana ve büyük babasının öz kardeşleridir. 

Altıncı sınıf mirasçılar ise, mirasbırakanın öz yeğen torunlarının çocukları, 

mirasbırakanın kuzenlerinin çocukları, mirasbırakanın büyük ana ve büyük babasının 

kardeşlerinin çocuklarıdır. 

Görüldüğü üzere, her üç sınıf mirasçıların oluşturulması, mirasbırakana akrabalık 

derecesindeki yakınlık temeline dayanmaktadır. Mirasbırakanın diğer kan hısımları 

yasal mirasçı konumuna sahip değildirler (Krasheninnikov, 2014, s. 127). 

Yedinci Sınıf Yasal Mirasçılar  

Rus hukukunda üvey çocuklar, üvey ana ve baba ilk kez yasal mirasçılar arasına dahil 

edilmekte (GKRF m. 1145) ve 7. sınıf mirasçı grubunu oluşturmaktadır (Petrov, 2017, 

s. 38). Belirtmek gerekir ki, bu durum, üvey ana ve baba ile çocuk arasındaki üveylik 

ilişkisinin hukuki önem arz ettiği nadir hallerden biridir. Söz konusu kişilerin yasal 

mirasçı olarak kabulünün temelinde, üvey çocuklarla üvey ana ve babanın ya mirasın 

açılmasından önce var olan gerçek (fiili) bir aile birliği ile birbirlerine bağlanmış 

olmaları ya da mirasın açıldığı sırada aile birliğini korumaları gerçeği dayanmaktadır. 

Bir üvey baba ya da üvey annenin, eşinin çocuğunun yetiştirilmesi ve bakımıyla 
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gönüllü olarak ilgilenmesi üvey çocukların üvey ana veya üvey babaya nafaka sağlama 

yükümlülüğüne (SKRF m. 97/II) yol açmaktadır. Ancak nafaka her zaman hak 

sahibinin bakımını sağlamak için en uygun yol olmayabilir. Bu nedenle, kanun koyucu 

söz konusu kişiler arasındaki ilişkiye miras hukuku kapsamında da önem vermektedir 

(Sukhanov, 2019, s. 235; Abramenkov ve Chugunov, 2009, s. 132). 

Üvey baba (üvey anne), başka bir kişiyle yasal olarak evli olan ve önceki evliliğinden 

veya evlilik dışı bir ilişkiden doğan çocukları olan ve söz konusu çocukların ilgili eş 

tarafından evlat edinilmediği kişi (eş) olarak kabul edilir. Buna karşılık, üvey çocuk, 

eşlerden birinin (önceki evlilikten veya evlilik dışı doğmuş) öz çocuğudur ve diğer eşe 

ne annelik (babalık) ne de evlat edinme ilişkisi ile bağlıdır. 

Görüldüğü gibi, üvey çocuklar mirasbırakanın eşinin çocukları, üvey baba (üvey ana) 

ise mirasbırakanın ana veya babasının eşidir. Bu nedenle, bir kimsenin 7. sınıf mirasçı 

konumuna sahip olması için resmi bir evlenmenin bulunması ve eşlerden biri ile diğer 

eşin öz çocuğu arasında akrabalık (evlat edinme) ilişkisinin mevcut olmaması zaruridir 

(Sergeev, 2016b, s. 112). Çocuk öz annesinin ölümü halinde birinci sınıf mirasçı olarak 

mirasa çağrılacaktır. Üvey annesinin ölümü halinde ise, 7. sınıf mirasçı olarak mirasa 

çağrılması da (örneğin, önceki sınıf mirasçılar tarafından mirasın reddi halinde) ihtimal 

dışı değildir (Medvedev, 2015, s. 209). 

Doktrin (Krasheninnikov, 2014, s. 127; Medvedev, 2015, s. 210; Sergeev, 2016b, s. 

117) ve uygulama9, boşanma veya evlenmenin hükümsüzlüğü halinde, üvey çocukluk 

ve üvey ana-babalık ilişkisinin ortadan kalktığını kabul etmektedir. 

Üvey çocuklar, üvey ana ve babanın mirasçılık koşulları kanunda yeterince açık 

değildir. Petrov’un ifadesiyle, kanun koyucu “yamalı aile”yi diğer durumlardan 

ayırmaya yardım edecek ek koşullar öngörmemiştir (Petrov, 2018, s. 285). Örneğin10, 

yetişkin bir kızı olan yaşlı bir erkekle evlenen genç bir kadın, kendisinden yaşça büyük 

olan birinin (eşinin kızının) üvey annesi olarak kabul edilebilir mi? Veya boşanmadan 

sonra annesinin velayetine verilmiş bir çocuk yeniden evlenen babasının eşinin üvey 

oğlu olarak addedilebilir mi? Kanaatimce, bu soruları olumsuz cevaplamak 

 
9 Rusya Federasyonu Yüksek Mahkemesi'nin 29 Mayıs 2012 tarihli ve 9 sayılı Kararı, b. 29. Karar metni için bkz.: 

https://www.garant.ru/hotlaw/federal/400780/ (10.06.2024). 

10 Örnekler için bkz.: Petrov, 2017, s. 39. 

https://www.garant.ru/hotlaw/federal/400780/
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gerekmektedir. Şöyle ki, her ne kadar madde metninde ek koşullar öngörülmemiş olsa 

da, hukuk kuralının ratio legis’i dikkate alınmalıdır. Maddenin amacı, üvey çocuklarına 

(ana veya babasına) kendi öz çocukları (ana veya babası) gibi muamelede bulunmuş 

kişilere mirasçılık hakkı tanımaktan ibarettir. Dolayısı ile, bu gibi durumlarda anılan 

kişiler arasında fiili aile ilişkileri oluşmakta, “üveylik” hukuki olmasa da, olgusal 

bağlamda ortadan kalkmaktadır. İşte bu düzenlemenin amacı, resmen “üvey”, ancak 

fiilen “öz” niteliğini haiz aile ilişkilerine miras hukuku bağlamında hukuki sonuçlar 

bağlamaktır. Yukarıdaki örneklerde ise, böyle bir durum bulunmamaktadır. 

Sekizinci Sınıf Yasal Mirasçılar 

Tarihsel açıdan Sosyalist hukukun bir ürünü olan mirasbırakanın himayesinde bulunan 

çalışma gücünden yoksun kişilerin mirasa çağrılmaları kurumu iki soruna en uygun 

çözümü sağlamaktadır. İlk olarak, bu kişilerin menfaatlerinin daha fazla korunması 

temin edilmekte, mirasbırakanın yakın akrabalarının varlığına bakılmaksızın miras 

almaları sağlanmaktadır. İkinci olarak, onlar mirasbırakanın akrabalarıyla birlikte ve 

eşit koşullarda miras alarak, sonuncuları mirastan dışlamazlar (Khaskelberg, 2008b, s. 

355; Petrov, 2018, s. 299). 

“Çalışma gücünden yoksunluk” kavramı genellikle, medeni ve sosyal güvenlik 

mevzuatı hükümleri temelinde yaş ve sağlık durumu gibi resmi kriterler aracılığıyla 

tanımlanmaktadır (Volkova vd., 2010, s. 116). Örneğin, reşit olmayan çocuklar; 

emeklilik yaşına ulaşmış kişiler; engelli kişiler vb. Çalışma gücünün kaybı sürekli 

nitelik taşımalıdır; çalışma gücünden geçici yoksunluk miras hukuku bağlamında 

önemli değildir (Serebrovskiy, 2003, s. 98). 

“Himayede bulunma” kavramı çoğunlukla, mirasbırakan tarafından tam veya sürekli 

ve ana geçim kaynağının sağlanması olarak anlaşılmaktadır. Ayrıca, himayede 

bulunma, mirasın açıldığı tarihten önce en az bir yıl sürmüşse, miras hukuku 

bağlamında hukuki bir önem kazanmaktadır (Sergeev, 2016b, s. 120).  

GKRF m. 1148’den anlaşıldığı üzere, mirasbırakanın himayesinde bulunan çalışma 

gücünden yoksun kişiler iki gruba ayrılabilir: 

Birinci grup, mirasbırakanla birlikte yaşamalarına bakılmaksızın, GKRF m. 1143-

1145’de öngörülen (yani ikinci-yedinci sınıf) yasal mirasçılar dairesine dahil olan 
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kişilerden (GKRF m. 1148/I11) oluşmaktadır. Bu gruba dahil kişiler, başka gerekçelerle 

mirasa çağrılmadıkları takdirde, özellikle de mirasa çağrılan sınıfa mensup12 değillerse, 

mirasçılık sıfatını kazanabilirler (Khaskelberg, 2008b, s. 357). Örneğin, mirasbırakan 

M'nin, eşi E ve çalışma gücünden yoksun büyük annesi B’ni geride bırakarak öldüğünü 

farz edelim. E, birinci sınıf (GKRF m. 1142/I), B ise, ikinci sınıf (GKRF m. 1143/I) 

yasal mirasçı sıfatını haizdir. Bu durumda, M'nin terekesi E ve B arasında eşit oranda 

paylaştırılacaktır (GKRF m. 1148/I). 

Diğer yandan, mirasbırakan M'nin ölümünden sonra kız kardeşi K ve çalışma gücünden 

yoksun büyük annesi B’nin kaldığını varsayalım. K ve B, ikinci sınıf yasal mirasçılar 

olarak tereke üzerinde beraber paylarda hak sahibidirler. B, mirasbırakan M'nin 

himayesinde bulunmuş olsa da, ikinci sınıf mirasçı sıfatıyla (GKRF m. 1143) mirasa 

çağrılmaktadır. Bu durum, K'nın mirası reddettiği ihtimalde de değişmeyecektir; yani 

B, terekeye tek başına sahib olacaktır. 

İkinci grup, mirasbırakanla birlikte yaşamaları13 koşuluyla, GKRF m. 1143-1145’de 

öngörülen (yani birinci-yedinci) sınıftan herhangi birine dahil olmayan kişileri (GKRF 

m. 1148/II14) kapsamaktadır. Bu kişilerin mirasa çağrılmaları için iki koşulun aynı anda 

var olması gereklidir: Mirasbırakanın himayesinde bulunma ve mirasbırakanın 

ölümüne kadar en az bir yıl onunla birlikte yaşama15. Örneğin, mirasbırakanın 

himayesinde bulunmasına rağmen ondan ayrı yaşayan bir kimse, hastalığı nedeniyle 

 
11 GKRF m. 1148/I uyarınca, “Bu Kanunun 1143-1145. maddelerinde belirtilen yasal mirasçılara mensup olup, 

mirasın açıldığı gün çalışma gücünden yoksun bulunan, ancak mirasa çağrılan sıranın mirasçıları arasında yer 
almayan gerçek kişiler, mirasbırakanla birlikte yaşayıp yaşamadıklarına bakılmaksızın, mirasbırakanın ölümünden 

önce en az bir yıl boyunca onun himayesinde olmaları halinde, mirasa çağrılan sıranın mirasçılarıyla birlikte ve 
eşit olarak miras payı alırlar”. 

12 GKRF m. 1148/II’de 1. sınıf yasal mirasçılara yer verilmemesi anlaşılandır: Mirasbırakanın himayesinde bulunan 
çalışma gücünden yoksun kimse hem de 1. sınıf mirasçı konumundaysa (mirasbırakanın çocuğu, eşi, ana veya babası 

ise), zaten mirası GKRF m. 1148/II değil, genel esaslarla (GKRF m. 1142) alacaktır.  

13 Khaskelberg, “mirasbırakanla birlikte yaşama” koşulunu eleştirmektedir. Yazar’a göre, mirasbırakanın 

himayesinde bulunan çalışma gücünden yoksun bir kimsenin bu gerekçeyle mirasa çağrılmaması mirasbırakanın 
varsayılan iradesi ile bağdaşmamaktadır. Diğer yandan, mirasbırakanla birlikte yaşamama, mirasbırakandan 

kaynaklanabilir. Örneğin, mirasbırakanın barınma koşullarının kötü olması gibi. Bkz.: Khaskelberg, 2008b, s. 359; 
Karş. Abramenkov ve Chugunov, 2009, s. 144.     

14 GKRF m. 1148/II uyarınca, “Bu Kanunun 1142 - 1145. maddelerinde belirtilen mirasçılar arasında yer almayan, 
ancak mirasın açıldığı gün itibariyle çalışma gücünden yoksun olan ve mirasbırakanın ölümünden en az bir yıl önce 

onun himayesinde bulunan ve onunla birlikte yaşayan gerçek kişiler yasal mirasçı olarak kabul edilirler. Diğer yasal 
mirasçılar mevcutsa, bunlar mirasa çağrılan sıranın mirasçıları ile birlikte ve eşit olarak mirastan pay alırlar”. 

15 Türk hukukunda ise, ölüm tarihi itibarıyla mirasbırakan ile birlikte yaşayan ve onun tarafından bakılan kişiler, 
TMK m. 507 uyarınca, üç aylık geçim giderlerinin terekeden karşılanmasını talep edebilirler. Ayrıca, henüz 

doğmamış bir mirasçının annesi doğuma kadar geçim giderlerinin TMK m. 643/II gereğince terekeden sağlanmasını 
isteyebilir.  
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bir süreliğine (bu sürenin bir yıldan daha az olduğu farz ediliyor) mirasbırakanın 

bakımını üstlenmişse, GKRF m. 1148/II uyarınca, mirasçı olamayacak (Khaskelberg, 

2008b, s. 358). Bu gruba dahil kimseler, GKRF m. 142-1145’te belirtilen (yani birinci-

yedinci sınıf) yasal mirasçılar bulunmadığı takdirde, 8. sınıfta bağımsız olarak miras 

alırlar (GKRF m. 1148/III).  

YASAL MİRASÇILIĞIN DÜZENLENİŞ GEREKÇESİ 

Rus hukukunda esasen üç kategoride (sekizinci sıraya kadar hısımlar, eş ve devlet) 

yasal mirasçı vardır. Bunların miras almalarının nedeni, mirasbırakanla olan 

ilişkilerinde yatmaktadır: İlk durumda kan veya hısımlık ilişkisi, ikincisinde evlilik 

ilişkisi, üçüncüsünde ise ölen kişinin uyruğu söz konusudur16. 

Doktrinde, yasal mirasçılığın gerekçesi konusunda görüş birliği bulunmamaktadır. 

Şöyle ki, hakim görüş, yasal mirasçılığı mirasbırakanın varsayılan iradesine 

dayandırmaktadır. Buna göre, mirasbırakan ölüme bağlı tasarrufta bulunmuş olsaydı, 

tüm malvarlığını aile üyeleri (çocuklar, eş, ana ve babası) arasında eşit olarak 

paylaştırmış veya bunların yokluğunda, diğer yakın akrabalarına bırakmış olurdu 

(Sergeev, 2016b, s. 105; Sukhanov, 2019, s. 231). Dolayısıyla, mirasbırakanın eksik 

iradesini tamamlayan yasal mirasçılık, deyim yerindeyse, “sessiz ölüme bağlı tasarruf” 

olarak nitelendirilebilir (Petrov, 2018, s. 267). 

Diğer bir görüş uyarınca, yasal mirasçılık kuralları, aile halefiyeti ilkesine 

dayanmaktadır. Buna göre, mirasçılık sıfatını kazanabilecek kişilerin dairesi, bir 

yandan, mirasbırakanın aile hısımlarından (akrabalarından) oluşmakta, diğer yandan, 

buraya bir eş de dahil edilebilmektedir (Abramenkov ve Chugunov, 2009, 87; 

Serebrovskiy, 2003, s. 79)17. 

Üçüncü bir görüşe göre, yasal mirasçılığın temelini kan hısımlığı, aile hısımlığı, 

himayede bulunma ve kanun hükmü (devletin mirasçılığı) oluşturmaktadır (Stepanov, 

2016, s. 51.).  

 
16 Türk hukukunda aynı görüşte: İnan vd., 2024, s. 79. Öte yandan, yasal mirasçılık sıfatı, mirasbırakana kan bağıyla 

bağlı olan tüm hısımlara değil, yalnızca belirli bir kısmına tanınmıştır. Mirasbırakanın evlatlığı ve evlatlık ilişkisi 
bulunan kişilerin altsoyu da yasal mirasçı olarak kabul edilmiştir. Ayrıca, mirasbırakanın sağ kalan eşi de yasal 

mirasçılar arasında yer almaktadır (Serozan ve Engin, 2022, s. 140). 

17 Türk hukukunda aynı görüşte: Antalya, 2021, s. 107. 
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Görüldüğü üzere, savunulan görüşlerin hiçbiri kendi içinde tamamen tatmin edici 

argümanlar sunamamaktadır.  Şöyle ki, ilk görüşte, “mirasbırakanın varsayılan iradesi” 

ile ifade edilmek istenen son arzunun, belirli bir mirasbırakanın öznel veya gerçek 

(subjektif varsayılan) iradesi18 olmadığı açıktır. Bilakis buradaki iradenin kanun 

koyucunun ya kendi ahlaki veya sosyal değerlerine ya da her zaman devlet tarafından 

belirlenen sınırlar dahilinde olsa da ortalama bir mirasbırakanın karakteristik niyetine 

dayalı olarak atfettiği (objektif varsayılan) bir irade olduğu unutulmamalıdır. Başka bir 

deyişle, burada bahsedilen “irade” bir soyutlama veya varsayımdan ibarettir, zira kanun 

koyucu kendi değerlerini ve kanaatlerini dayatmaktadır. Ancak yasal mirasçılık 

gerekçesinin mirasbırakanın varsayılan iradesine dayandırılması bazı sorunlara yol 

açmaktadır. Çünkü bu varsayılan irade sabit değildir ve zamanla değişebilir. Ayrıca, 

mirasbırakanın varsayılan objektif iradesi, uzak akrabaların miras sıralamasıyla her 

zaman örtüşmez. Kanun koyucunun yasal mirasçı olarak belirlediği bazı kişiler, 

mirasbırakanın belki de tanımadığı ve bu bağlamda nadiren ölüme bağlı tasarruf lehtarı 

olabilecek kişilerdir. 

İkinci görüş, şu açıdan eleştirilebilir: Yasal mirasçılığın yalnızca aile menfaati göz 

önünde bulundurularak düzenlendiği kabul edilirse, mirasbırakana ölüme bağlı 

tasarrufta bulunmakla bu menfaat aleyhine (saklı paya19 müdahele etmemek koşuluyla) 

sonuç doğurma imkanı verilmemeliydi. Ayrıca, mirasbırakanla herhangi bir hısımlık 

(akrabalık) ilişkisi bulunmayan kişilerin, kanunda öngörülen şartların varlığı halinde, 

8. sınıf mirasçı olabileceği hükme bağlanmıştır (GKRF m. 1148/II). 

Nihayet, savunulan görüşlerden hiçbiri devletin yasal mirasçılığını doğru bir şekilde 

açıklayamamaktadır. 

 
18 Bazı durumlarda belirli bir mirasbırakanın iradesi dikkate alınamayacağı gibi uygulamada mirasbırakana bir 

iradenin atfedilmesinin mümkün olmadığı hallerle karşılaşmak da mümkündür. Örneğin, mirasbırakanın yasal 
mirasçı olmayan bir kişiyi yegane mirasçı atadığı bir vasiyetname, şekil şartlarına aykırılık sebebiyle iptal edilebilir; 

mirasbırakan akıl hastalığı nedeniyle ayırt etme gücünden yoksun olabilir. Bu örneklerden birincisinde, yasal 
mirasçılığın belirli mirasbırakanın son arzusunu yansıttığı iddia edilemez, ikincisinde ise, mirasbırakan, bir 

vasiyetname düzenleme ehliyetine (iradesine) dahi sahip değildir. 

19 GKRF m. 1149/I uyarınca, mirasbırakanın reşit olmayan veya çalışma gücünden yoksun çocukları, çalışma 

gücünden yoksun eşi, ana ve babası ile GKRF m. 1148 gereğince mirasa çağrılan himayesinde bulunan kişilerin 
saklı pay hakları bulunmaktadır. Bu kişilerin saklı pay miktarı, toplam yasal miras paylarının yarısına eşittir. 

Görüldüğü üzere, saklı pay mirasçıları 1. sınıf mirasçılar (GKRF m. 1142) ile 8. sınıf mirasçılardan (GKRF m. 1148) 
oluşmaktadır. Rus hukukunda saklı paya ilişkin ayrıntılı açıklamalar için bkz.: Petrov, 2018, s. 306 vd. 
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Kanaatimce, yakın aile bireyleri ile daha uzak hısımlar, eş ve devletin mirasçılığı için 

tek bir gerekçe bulmak ne mümkün ne de gereklidir. Her durumda, bazı gerekçelerin 

kaçınılmaz olarak birbiriyle örtüşmesi ve belirli bir mirasçı seçimini haklı çıkarmak 

amacıyla genellikle birden fazla argümanın kullanılabilmesi mümkündür.  

YASAL MİRASÇILIĞA HAKİM OLAN İLKELER 

Öncelik (Sıralılık) İlkesi 

Öncelik (sıralılık) ilkesi, her sonraki sıranın mirasçılarının yalnız kendilerinden önceki 

sıranın mirasçılarının olmadığı20 durumlarda mirasa hak kazanabileceğini ifade 

etmektedir (GKRF m. 1141/I). Bu ilke, yasal mirasçılık sıfatını kazanabilecek kişiler 

arasında kendine özgü bir öncelik oluşturulması anlamına gelmektedir (Sergeev, 2016a, 

s. 658; Abramenkov ve Chugunov, 2009, s. 88). Her sınıf, mirasbırakana yakınlık 

derecesi dikkate alınarak ve mirasbırakanın malvarlığını aile üyelerine, bakmakla 

yükümlü olduğu kişilere ve (veya) diğer akrabalarına bırakacağı varsayımına 

dayanılarak kanun koyucu tarafından belirlenen kişiler grubundan oluşmaktadır. 

Kanunda öngörülenler dışında herhangi bir kişi yasal mirasçı olarak sınıflandırılamaz 

(Sergeev, 2016a, s. 658). 

GKRF, “kayan sınıf mirasçılığı”nı öngörerek bu ilkeye bir istisna getirmektedir 

(Sergeev, 2016a, s. 659). Bu kavramla anlatılmak istenen şudur: GKRF m. 1148’de 

belirlenen çalışma gücüne sahip olmayan kişiler, kendilerinden önceki sırada mirasçılar 

bulunmadığı takdirde, 8. sınıf mirasçı olarak mirasa hak kazanmaktadırlar. Ancak 

kendilerinden önceki sınıfta herhangi bir mirasçının bulunması halinde, söz konusu 

mirasçı ile birlikte ve beraber paylarda yasal mirasçı konumuna sahip olmaktadırlar. 

Görüldüğü üzere, çalışma gücüne sahip olmayan kişilerin mirasçılığı, deyim 

yerindeyse, öncelik ilkesinin üzerinde bir mirasçılıktır. Bu kişilerin mirasçı sıfatını 

kazanabilmesi onlardan önceki sınıf mirasçının var olmama koşulundan bağımsızdır. 

Şüphesiz, bir sonraki sınıfa dahil olan kişinin mirasın açıldığı tarihte hayatta olması 

gerekmektedir. Dolayısıyla, sonraki sınıfa dahil kişinin kendisinin mirasa çağrılmasına 

 
20 “Önceki sırada mirasçının olmaması” kavramı, yalnız mirasbırakandan önce ölmeyi değil, mirastan yoksunluğu, 
mirasçılıktan çıkarılmayı, mirasın reddi gibi durumları da kapsamaktadır (Sukhanov, 2019, s. 230). 
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neden olan olgunun (örneğin, önceki sınıfa dahil tek mirasçının feragati) ortaya çıktığı 

tarihte hayatta olması önemli değildir. 

Miras Paylarının Beraberliği İlkesi 

Miras paylarının beraberliği ilkesi uyarınca, aynı mirasçılık sınıfına dahil mirasçılar 

terekeden eşit paylarla21 miras almak hakkını haizdirler (GKRF m. 1141/II). Miras payı, 

belirli bir eşya değil, tüm tereke üzerindeki hakta aritmetik şekilde (kesirler veya yüzde 

olarak) ifade edilen bir paydır. Örneğin, mirasbırakanın ana ve babası, eşi ve çocuğu 

mirasa çağrılırsa, her mirasçının payı, terekenin tamamının ¼'üne (25%) tekabül 

edecektir (Sergeev, 2016a, s. 659; Sukhanov, 2019, s. 230). Bu ilkeden istisna, sınıfta 

halefiyet durumunda ortaya çıkmaktadır (Petrov, 2018, s. 271).  

Sınıfta Halefiyet İlkesi 

Genel Olarak 

Sınıfta halefiyet ilkesi22 gereğince, mirasın açılmasından önce veya mirasbırakanla aynı 

anda ölen bir yasal mirasçının payı, doğrudan kanunda belirtilen altsoyuna 

geçmektedir. Bu halde, mirasçılık sıfatını kazanan mirasçı, sanki hayatta olsaydı ilgili 

sınıfta mirası alacak olan üstsoyunun yerini almaktadır (Sergeev, 2016b, s. 114; 

Volkova vd., 2010, s. 104; Khaskelberg, 2008a, s. 373). Böylece, anılan ilke, 

mirasbırakana daha uzak kan hısımlığı bulunan bir kişinin, mirasbırakanın daha yakın 

akrabaları karşısında mirasçılık sıfatı mertebesine yükselmesine23 olanak tanıyan bir 

“asansör” işlevini görmektedir (Petrov, 2017, s. 24). 

 
21 Türk hukukundan farklı olarak Rus hukukunda miras ortaklarının tereke üzerindeki hak sahipliği elbirliği (iştirak) 

değil, paylı (müşterek) hak sahipliği olarak düzenlenmiştir. GKRF m. 1164 uyarınca, “Yasal mirasçılık durumunda, 

tereke iki veya daha fazla mirasçıya geçtiğinde ve iradi mirasçılık halinde, her bir mirasçının payı belirtilmeksizin 
iki veya daha fazla mirasçıya miras bırakıldığında, tereke mirasın açıldığı tarihten itibaren mirasçıların ortak paylı 

(müşterek) mülkiyete intikal eder". Bkz.: Petrov, 2018, s. 420 vd. 

22 Sınıfta halefiyet kuralını öngören GKRF m. 1146, “Temsil hakkıyla halefiyet” başlığını taşımaktadır. Eski Türk 

Medeni Kanunu m. 439/III ile benzer bir “temsil” ibaresine yer verilmiştir. Ancak doktrin, hükümdeki “temsil”in, 
hukuki işlemlerde temsil ile herhangi bir ilişkisinin bulunmadığını vurgulamaktadır. Zira temsil hakkıyla mirasa 

çağrılan bir kişi bağımsız bir mirasçı konumuna sahiptir ve mirasın açılmasından önce ölen kişinin altsoyuna 
terekeden düşen payla ilgili olarak kendi haklarını gerçekleştirir. Bkz.: Serebrovskiy, 2003, s. 106; Sergeev, 2016b, 

s. 114; Petrov, 2017, s. 25; Krasheninnikov, 2014, s. 129; Shilokhvost, 2005, s. 38. 

23 Bu nedenle, temsil fikri, özellikle, örneğin mirasbırakanın ikinci sıradan akrabası olan bir torununun neden 

amcasıyla (mirasbırakanın oğluyla) eşit olarak terekeden pay aldığını kolayca açıklamaya izin vermekte idi. Bu 
yolla, torun, dedesinden daha önce ölen babasını temsil etmektedir. Bkz. Petrov, 2018, s. 288. 



 2125 

Mirasbırakandan önce veya mirasbırakanla aynı anda ölmüş kişinin yerinin halefiyet 

yoluyla kendi altsoyu tarafından alınması üç durumda ortaya çıkabilir (Petrov, 2018, s. 

287): 

- mirasbırakanın çocuklarının yerini, herhangi bir sınırlama olmaksızın kendi 

altsoyu (torunlar, torunların çocukları, torunların torunları vb.) alır (GKRF m. 1142/II); 

 - mirasbırakanın erkek ve kız kardeşlerinin yerine yalnızca onların birinci 

derece altsoyu (yani mirasbırakanın erkek ve kız kardeşlerinin çocukları) geçer (GKRF 

m. 1143/II); 

- mirasbırakanın amca ve teyzesinin yerini yalnızca onların birinci derece 

altsoyu (mirasbırakanın amca ve teyzesinin çocukları) alır (GKRF m. 1144/II). 

Sınıfta halefiyet kuralı uyarınca mirasçı sıfatını kazananlar, yerini aldıkları kişinin 

payını eşit oranda edinirler. Örneğin, mirasbırakanın iki oğlundan birinin kendisinden 

önce öldüğünü ve bu oğlunun da iki kızının (yani mirasbırakanın torunlarının) 

olduğunu varsayalım. Bu ihtimalde, mirasbırakanın kendisinden önce ölen oğlunun 

miras payı (terekenin ½-i) onun iki kızı arasında eşit (yani her iki torun dedelerinin 

mirasının ¼-ü) oranda paylaştırılcakatır. Böylece, mirasbırakanın terekesinin ½-i 

mirasın açıldığı anda sağ olan oğluna, diğer ½-i ise, iki torununa (her birine ¼ payda) 

geçecektir. Belirtmek gerekir ki, sınıfta halefiyet kuralının uygulanabileceği durumlar 

ve bu suretle mirasçılık sıfatını kazanacak kişilerin kapsamı sınırlıdır (Stepanov, 2016, 

s. 54; Abramenkov ve Chugunov, 2009, s. 121). 

Sınıfta Halefiyet İlkesi ve Kayan Sınıf Mirasçılığı 

GKRF, gereken koşullar oluştuğu takdirde, bir kimsenin sınıfta halefiyet ilkesi veya 

mirasbırakanın himayesinde bulunma esası ile mirasçı olabileceğine ilişkin herhangi 

bir hüküm içermemektedir. Konu, doktrinde tartışmalıdır. Şöyle ki, ileri sürülen bir 

görüşe (Serebrovskiy, 2003, s. 109; Shilokhvost, 2005, s. 42) göre, mirasbırakanın 

çalışma gücünden yoksun torunlarının sınıfta halefiyet ilkesi gereğince değil, himayede 

bulunan kişi sıfatıyla mirasa çağrılmaları zorunludur. Zira mirasbırakanın çocuğu 

mirasın açılmasına kadar yaşamış olsaydı (ki bu durum torunların sınıfta halefiyet 

kuralı gereği mirasçı sıfatını kazanmalarını engellemektedir), torunu, “himayede 

bulunan kişi” sıfatıyla mirasçı olacaktı. Dolayısıyla, aynı sonuç, torunun ana veya 

babasının mirasın açılmasına kadar öldüğü durumda da geçerli olmalıdır. 
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Buna mukabil, diğer bir görüşe (Sergeev, 2016b, s. 123) göre, sınıfta halefiyet ilkesi ve 

himayede bulunma esasları, bağımsız ve paralel mirasçılık sebepleri olarak kabul 

edilmelidir. Sonuç olarak, bu tür durumlarda, mirasçının kendi iradesiyle mirasa 

çağrılma sebebini belirlemesine izin verilmesi gerekir. 

Bu görüşlerden herhangi birinin tercih edilmesinin sadece teorik değil, aynı zamanda 

pratik önemi vardır. Zira bir kimsenin mirasta hak sahibi olmasına olanak tanıyan 

esasların hukuki sonuçları farklı olabilmektedir. Örneğin, mirasbırakan M’nin iki 

kızından (K1 ve K2) birinin (K1’in) mirasın açıldığı tarihe kadar öldüğünü, K1’in üç 

çocuğunun (T1, T2 ve T3) olduğunu, bunlardan birinin (T2’nin) M’nin himayesinde 

bulunduğunu varsayalım. Acaba T2 hangi esasla mirasçılık sıfatını kazanacaktır: 

mirasta halefiyet kuralı (GKRF m. 1142/II) gereği mi, yoksa M’nin himayesinde 

bulunan çalışma gücünden yoksun kişi (GKRF m. 1148/II) olarak mı? Eğer sınıfta 

halefiyet kuralı uygulanırsa, tereke şu şekilde paylaştırılır: T1, T2 ve T3 anneleri K1’in 

miras payına (1/2) eşit oranda (her biri 1/6 payda) sahip olacak, terekenin kalan kısmı 

(3/6 pay) ise, K2’ye ait olacaktır. 

Buna mukabil, himayede bulunan sıfatıyla mirasa çağrılma halinde, M’nin terekesinin 

1/3 kısmı K2-ye, diğer 1/3 kısmı T2-ye ait olacaktır; kalan 1/3 (yani K1-e ait) pay T1 ve 

T3 arasında eşit oranda (her biri için 1/6 payda) paylaştırılacaktır. 

Görüldüğü üzere, mirasçılığa çağrılma esası (sebebi) sadece ilgili mirasçı için değil, 

aynı zamanda, payları buna göre değişebilecek olan diğer mirasçılar bağlamında da 

önemlidir. 

Sınıfta Halefiyet ile Mirastan Yoksunluk ve Mirasçılıktan Çıkarma 

Kurumları Arasındaki İlişki 

GKRF m. 1146/II ve III gereğince, mirasbırakandan önce veya onunla aynı 

anda ölen kişi mirastan yoksunsa (GKRF m. 1117: liyakatsiz mirasçı24) veya 

 
24 GKRF m. 1117 uyarınca, “Mirasbırakana, onun mirasçılarından herhangi birine veya vasiyet edenin 

vasiyetnamede beyan ettiği son arzusunun yerine getirilmesine kasten hukuka aykırı eylemleriyle mani olan ve bu 
suretle kendisine veya kendisine yakın kişilerin mirasçı olmasına veya mevcut miras paylarını artırmaya yardım 

eden kişi (liyakatsiz mirasçı), bu koşulların mahkeme tarafından onaylanması şartıyla, yasal veya iradi mirasçı 
olamaz”. 
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mirasçılıktan çıkarılmışsa25 (GKRF m. 1119/I), sınıfta halefiyet ilkesi uygulanmaz. 

Doktrinde, anılan yasaklayıcı hükme ilişkin görüş birliği bulunmamaktadır. 

Bir görüş uyarınca, GKRF m. 1146/II ve III, kökeni Roma hukukuna dayanan fikirlerin 

etkisi altında oluşturulmuştur. Söz konusu düzenlemeyi mirasbırakanın varsayılan 

iradesi ile bağdaştırmak mümkün görünmemektedir. Örneğin, mirasçılıktan çıkarılmış 

veya mirasçılık sıfatının yitirilmesine sebep olan bir davranışta bulunmuş bir çocuğun 

hareketlerinin, dedenin torunlarına olan s evgisini öldürmesi pek olası değildir (Petrov, 

2017, s. 26; Petrov, 2018, s. 289). Aynı zamanda, söz konusu hükümlerin hukuki ve 

ahlaki yanı da bulunmamaktadır. Zira mirasçılıktan çıkarma veya mirastan yoksunluk 

birer medeni hukuk cezası işlevi görmektedirler; bu anlamda, çocuğun ana ve babasının 

hareketleri nedeniyle sorumlu tutulması haklı görülemez (Khaskelberg, 2008a, s. 380; 

Shilokhvost, 2005, s. 46; Abramenkov ve Chugunov, 2009, s. 129). 

Öte yandan, sınıfta mirasçılık ilkesi gereği mirasçılık sıfatını kazanmış bir kişi, kan 

hısımlığı nedeniyle mirasbırakanın mirasçısı konumuna sahiptir. Başka bir deyişle, 

sınıfta halefiyet yoluyla mirasa çağrılan mirasçı yerini aldığı kişinin (örneğin, 

dedesinden önce ölen babasının) değil, mirasbırakanın (yani dedesinin) mirasçısı 

olmaktadır (Khaskelberg, 2008a, s. 373; Shilokhvost, 2005, s. 46). Bu nedenle, söz 

konusu mirasçının halefiyet hakkı, mirasbırakandan önce (veya onunla birlikte) ölmüş 

kişinin mirastan yoksunluğundan veya mirasçılıktan çıkarılmasından bağımsız olarak 

mevcuttur (Abramenkov ve Chugunov, 2009, s. 129). 

Diğer bir görüş, GKRF m. 1146/II ve III’ün açık hükmü karşısında, mirasçılıktan 

çıkarılma ve mirastan yoksunluk durumlarında, sınıfta halefiyet kuralının 

uygulanmasını mümkün görmemektedir (Krasheninnikov, 2014, s. 129; Medvedev, 

2015, s. 129; Sergeev, 2016b, s. 116; Stepanov, 2016, s. 54; Sukhanov, 2019, s. 233; 

Volkova vd., 2010, s. 105). 

 
25 GKRF m. 1119/I uyarınca, “… vasiyet eden, yasal mirasçılarından birini, birkaçını veya hepsini mirasçılıktan 

çıkarabilir ve vasiyetnamesinde, mirasçılıktan çıkarmaya ilişkin tasarrufunu gerekçelendirmek zorunda değildir”. 
Görüldüğü üzere, GKRF m. 1119/I anlamında mirasçılıktan çıkarma, Türk hukukundaki mirasçılıktan çıkarma ile 

aynı manayı taşımamaktadır. Şöyle ki, Rus hukukunda mirasçılıktan çıkarma, kanunda öngörülen durumlarda ölüme 
bağlı tasarrufta bulunularak yasal mirasçının saklı paydan mahrum bırakılmasını ifade etmemektedir. Bilakis bu 

halde, mirasbırakanın ölüme bağlı tasarruf özgürlüğü çerçevesinde (yani saklı pay kuralını ihlal etmemekle) 
malvarlığı üzerinde dilediği şekilde tasarrufta bulunması kastolunmaktadır. Zira GKRF m. 1119, “Vasiyet 

özgürlüğü” başlığını taşımaktadır. Anılan hükümde, mirasbırakanın “mirastan mahrum bırakma” tasarrufunu 
herhangi bir şekilde gerekçelendirmek zorunda olmadığı da vurgulanmaktadır.     
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Kanaatimce, GKRF m. 1146/II ve III’ün tutarlılığı tartışmaya açık olmasına26 rağmen 

mirasçılıktan çıkarılmış veya mirastan yoksun bulunan kişinin çocuklarının mirasa 

çağrılmaları de lege lata mümkün görünmemektedir. 

Rus hukukunda ileri sürülen bir görüşe (Sergeev, 2016b, s. 116) göre, mirasbırakanın, 

mirastan yoksunluğa sebep olan davranışda bulunan mirasçı lehine ölüme bağlı 

tasarrufta bulunmasının sınıfta halefiyet yoluyla mirasa çağırılan kişi üzerinde herhangi 

bir olumlu etkisi olmaz. Örneğin, mirasbırakan, mirastan yoksunluğa sebep olabilecek 

davranışda bulunmuş oğlunu tek mirasçı olarak atamış, ancak oğlu kendisinden önce 

ölmüştür. Bu durumda, oğlunun çocukları (mirasbırakanın torunları) sınıfta halefiyet 

kuralı uyarınca dedelerinin terekesi üzerinde herhangi bir pay hakkı kazanmayacaktır. 

Zira sınıfta halefiyet, yasal mirasçılığa ilişkin bir kurumdur, mirastan yoksun olan 

mirasçı ise, mirası yalnız ölüme bağlı tasarruf nedeniyle kazanmaktadır. Petrov’a göre, 

mirasbırakanın affı sadece vasiyet edilen mal açısından geçerlidir ve vasiyetnamede 

doğrudan doğruya belirtilen durumlar ("Beni öldürmeye çalışan oğlumu affediyorum") 

dışında, yasal mırasçılık sıfatının kazanılması sonucunu doğurmaz. Dahası, ikinci 

durumda bile, saklı pay hakkının iadesi söz konusu olamaz (Petrov, 2018, s. 105). Bu 

görüş, GKRF m. 1117/I’e dayandırılmaktadır.  

Sınıfta Halefiyet İlkesi ve Mirası Kabul Hakkının Geçmesi 

(“Nasledstvennaya Transmissiya”/Transmissio Hereditatis) kurumu 

Türk hukukunda mirasın kendiliğinden kazanılması ilkesi geçerlidir (TMK m. 599/I). 

Ancak bazı hallerde (örneğin, TMK m. 605/II, 614/II) mirasın kabul edilmesi gerekir 

(Serozan ve Engin, 2022, s. 605 vd.; İnan vd., 2024, s. 508 vd.). Buna mukabil, Rus 

hukukunda miras kendiliğinden kazanılmaz. Bilakis, bir kimsenin mirası kazanması 

için mirasın açıldığı tarihten itibaren 6 ay içinde mirası kabul etmesi gerekmektedir 

(GKRF m. 1152/I, m. 1154/I). Görüldüğü üzere, Türk ve Rus miras hukukunda 

mirasçının mirası kabule zorlanmaması kuralı farklı biçimlerde düzenlenmiştir. Türk 

hukukunda, kendiliğinden iktisab ve mirasın reddi kurumlarını öngörülürken, Rus 

 
26 Gerçekten, mirastan yoksunlukla ilgili olarak, çocukların ana ve babalarının günahları için acı çekmemeleri 

gerektiği, mirasın reddi için ise, bir sonraki soya mensup kimselerin ana ve babalarının kararından etkilenmek yerine 
kendileri için karar verebilmeleri gerektiği düşünülebilir. Mirasçılıktan çıkarma durumunda uygun çözüm, her 

şeyden önce bir yorum meselesidir: Mirasbırakan kimi mirastan mahrum bırakmak istemiştir - sadece oğlunu mu 
yoksa oğlunun tüm soyunu mu? Bu ihtimalde bile, belirli bir kişiyi mirastan mahrum bırakan bir mirasbırakanın, 

şüphe durumunda, söz konusu kişinin soyundan gelenleri kastetmemiş olduğu varsayılabilir. Bkz.: Reid vd., 2015, 
s. 466. 
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hukukunda mirasın kazanılabilmesi için mirasın kabulü (açık veya örtülü) şart 

koşulmaktadır.  

GKRF m. 1156’da hükme bağlanmış “Mirası kabul hakkının geçmesi” ile anlatılmak 

istenen durum şudur: Yasal veya atanmış mirasçı, mirasın açılmasından sonra, 

öngörülen süre içinde mirası kabul etmek için zaman bulamadan ölürse, ona düşen 

mirası kabul hakkı kendi yasal mirasçılarına veya tüm malvarlığına ilişkin vasiyetname 

yapılmışsa, atanmış mirasçılarına geçer27. Görüldüğü üzere, her iki durumda, genel 

esaslar gereği mirasa çağrılmamış veya çağrılamayan kimselerin mirasçılığı söz 

konusudur. Yine, her iki halde, mirasa çağrılan kimselerin miras payı yerlerini aldıkları 

kişilerin miras payı ile sınırlıdır. Ancak sınıfta halefiyet ilkesinden farklı olarak mirası 

kabul hakkının geçmesi, mirasçının mirasın açılmasından önce değil, sonra ölmesi 

halinde mümkün olabilmektedir (Khaskelberg, 2008a, s. 390). 

DEVLETİN YASAL MİRASÇILIĞI 

GKRF m. 1151 uyarınca, yasal veya atanmış bir mirasçı yoksa veya mirasçılardan 

hiçbiri miras hakkına sahip değilse veya tüm mirasçılar mirasçılıktan çıkarılmışsa veya 

mirasçılardan hiçbiri mirası kabul etmemişse veya tüm mirasçılar mirası reddetmişse, 

mirasbırakanın mirası Devlete geçer. 

Aynı zamanda, Devletin yasal mirasçılığı, deyim yerindeyse, tikel (kısmi) 

“mirasçısızlık” durumunda da söz konusu olabilir. Örneğin, mirasbırakanın terekesinin 

bir kısmına ilişkin atadığı mirasçı mirası kabul etmiş, ancak terekenin ölüme bağlı 

tasarruf kapsamı dışında kalan kısmı yasal mirasçılar tarafından kabul edilmemişse, 

durum böyledir (Petrov, 2018, s. 326; Volkova vd., s. 122). 

Türk hukukunda olduğu gibi Rus hukukunda da hiçbir tereke mirasçısız kalamaz ilkesi 

yürürlüktedir. Devlet, mirasçı olarak görülmekten ziyade, sahipsiz mülklerin sosyal 

düzensizliğe yol açacağı gerekçesiyle, mirasbırakanın malvarlığının birileri tarafından 

sahiplenilmesi, alacaklıların menfaatlerinin korunması ihtiyacından dolayı miras 

almaktadır (Sergeev, 2016b, s. 131). Bu nedenle, mirasbırakan, “tüm mirasçılarımı 

 
27 Bu konuda açıklamalar için bkz.: Khaskelberg, 2008a, s. 382; Petrov, 2018, s. 372; Sergeev, 2016b, s. 156; 
Sukhanov, 2019, s. 193. 
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mirastan mahrum bırakıyorum” içerikli bir tasarrufla, Devleti tereke üzerindeki 

haklarından mahrum bırakamaz. 

Devletin yasal mirasçılığının diğer bir özelliği de şudur: Genel kuralların aksine, 

mirasçısı bulunmayan terekenin Devlet tarafından kabulü gerekmez (GKRF m. 1152/I). 

Zira Devletin bu tür bir terekeyi de reddetmesine izin verilmez (GKRF m. 1157/I).  

Türk hukukundan farklı olarak, Rus hukukunda, yalnızca Devletin değil, tüm 

mirasçıların mirasbırakanın borçlarından sorumlulukları, miras yoluyla edindikleri 

değerlerle sınırlıdır (GKRF m. 1175/I). 

SONUÇ 

Rusya Federasyonu'nda üç kategoride yasal mirasçı vardır: Sekizinci sıraya kadar 

hısımlar, eş ve devlet. Türk hukukunda olduğu gibi Rus hukukunda da bu kişilerin 

miras almalarının nedeni, mirasbırakanla olan ilişkilerinde yatmaktadır: İlk durumda 

kan veya hısımlık ilişkisi, ikincisinde evlilik ilişkisi, üçüncüsünde ise ölen kişinin 

uyruğu söz konusudur.  

Rus hukukunun benimsediği sınıf mirasçılığı kendine özgü bir sistem olarak 

nitelendirilebilir. Şöyle ki, kanun koyucu evlilik ilişkisini de dikkate alarak sağ kalan 

eşi ilk sınıfa dahil etmiştir. Böylece, Türk hukukunda kabul edilen zümre sisteminin 

aksine, Rus hukukunda eş, her sınıfla birlikte yasal mirasçı olmamaktadır. Öte yandan, 

çalışma gücü bulunmayan ve mirasbırakanın ölümünden en az bir yıl önce onun 

himayesinde bulunmuş ve onunla birlikte yaşamış kişiler yasal mirasçı olarak kabul 

edilmektedir. Bu kimselerin mirasbırakanın kan hısmı olması dahi gerekmemektedir. 

Rus yasal mirasçılık düzenine, öncelik (sıralılık), miras paylarının beraberliği ve sınıfta 

halefiyet ilkeleri hakimdir. Kanun koyucu bazı durumlarda (örneğin, kayan sınıf 

mirasçılığı gibi) bu ilkelere istisna getirmiştir.  

Rus yasal mirasçılık düzenlemesinde sorunlu meselelerden biri mirastan yoksunluk ve 

mirasçılıktan çıkarma halinde sınıfta (sırada) halefiyet ilkesinin uygulanıp 

uygulanamayacağına ilişkindir. GKRF m. 1146/II ve III’ün açık hükmü karşısında 

mirasçılıktan çıkarılmış veya mirastan yoksun bulunan kişinin çocuklarının mirasa 

çağrılmaları de lege lata mümkün görünmemektedir. Ancak bu hükümlerin tutarlılığı 

tartışmaya açıktır ve tekrar gözden geçirilmesi gerekmektedir. 
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Rus hukukunda birinci sınıf yasal mirasçılar, mirasbırakanın çocukları, eşi, ana ve 

babasıdır. Çocuğun evlilik birliği içinde veya evlilik dışı doğması, evliliğin sona ermesi 

veya iptali yasal mirasçılık açısından önemli değildir. Eş, mirasın açılması sırasında 

mirasbırakanla resmi evli olan kişidir. Eş, boşanma tarihinden itibaren miras haklarını 

kaybeder. Türk hukukundan farklı olarak Rus hukukunda, eşlerden birinin boşanma 

davası devam ederken ölmesi durumunda, ölen eşin mirasçılarının davaya devam 

etmesine ilişkin herhangi bir düzenleme öngörülmemiştir. Bu bağlamda, boşanma 

davası devam ederken meydana gelen ölüm, sağ kalan eşin mirasçı olması sonucunu 

doğurur. 

Bundan başka, mirasbırakanın üvey çocukları, üvey ana ve babası Rus hukukunda ilk 

kez yasal mirasçılar arasına dahil edilmiştir. Ancak bu konudaki yasal düzenleme üvey 

çocuklar, üvey ana ve babanın mirasçılık koşullarını yeterince açıklığa 

kavuşturmamıştır. 

Nihayet, belirtmek gerekir ki, Rus hukukunda da hiçbir tereke mirasçısız kalamaz ilkesi 

yürürlüktedir. Dolayısıyla, mirasçısı bulunmayan tereke Devlete geçer. 
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Özet 

Bu çalışma, ulus devlet ve ulusal kimlik inşasında dil politikalarının basına yansımalarından 

hareketle 1930’lu yıllarda hayata geçirilmeye çalışılan “Vatandaş Türkçe Konuş” kampanyasının 

toplumsal izdüşümlerini, siyasi tarih bağlamında açıklamayı ve anlamlandırmayı 

amaçlamaktadır. Bu amaçla 1930’lu yıllarda Türk basınında yer bulan ve kampanyayı yansıtan 

haber ve başlıklara odaklanılarak açık erişimli gazete arşivleri taranmış ve nitel analiz 

yöntemlerinden tematik analiz yöntemiyle incelenmiştir. Yapılan analiz sonucunda, toplam altı 

gazetede kampanya ile ilgili başlık ve haberlere 1934 yılı yoğunlukta olmak üzere 1930-1938 

yılları arasında yer verildiği ve Musevilik/Yahudilik ile öğrenci gençler temaları altında 

toplandığı görülmüştür. Musevilik/Yahudilik teması altında bulunan haber ve başlıklar, takip 

edilen dil politikasının toplumsal düzeydeki yansımalarının toplumun tüm katmanlarından 

ziyade, esas itibariyle Yahudileri merkeze aldığını gösterirken; diğer tema ise söz konusu 

yansımalarda devletin dolaylı temsilciliğini gazeteler, köşe yazarları ve öğrenci gençler 

üzerinden yürüttüğünü ortaya çıkarmıştır. Elde edilen bulgulara göre dil birliği çabalarının 

yalnızca azınlıklar gibi toplumun belirli bir kesimine yönelik değil; aynı zamanda dili iyi 

konuşmaya eğilim göstermeyen ve yabancı sözcükler kullanmada ısrarcı olan toplumun tüm 

kesimlerine hitap ettiği saptanmıştır. Dolayısıyla “Vatandaş Türkçe Konuş” kampanyasının 

arzulanan vatandaş inşa etme sürecinde, yalnızca azınlıkları değil, tüm toplumu hedeflediği tespit 

edilmiştir.  

Anahtar Kelimeler: Ulus devlet inşası, vatandaş inşası, dil birliği, Vatandaş Türkçe Konuş, 

basın çalışmaları. 

JEL Kodu: J18 
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REFLECTIONS OF THE EFFORTS FOR LANGUAGE UNITY IN 

THE CONSTRUCTION OF THE NATION STATE IN THE PRESS: 

"CITIZEN, SPEAK TURKISH!" CAMPAIGN 

 

Abstract 

This study aims to explain and make sense of the social projections of the “Citizen Speak 

Turkish” campaign, which was tried to be realized in the 1930s, in the context of political history, 

based on the reflections of language policies in the press in the construction of the nation state 

and national identity. For this purpose, open-access newspaper archives were examined by 

focusing on the news and headlines that appeared in the Turkish press in the 1930s and reflected 

the campaign and analyzed qualitatively through thematic analysis. As a result of the analysis, it 

was observed that headlines and news items related to the campaign were covered in a total of 

six newspapers between 1930 and 1938, with 1934 being the most common year, and were 

grouped under the themes of Hebraism/Judaism and student youth. The news and headlines under 

the theme of Hebraism/Judaism show that the reflections of the language policy at the social level 

were mainly centered on Jews rather than all layers of society and the other theme revealed that 

the indirect representation of the state in these reflections was carried out through newspapers, 

columnists and student youth. According to the findings, language unity efforts are not only 

targeted at a certain segment of society, such as minorities, but also at all segments of the society 

who do not tend to speak the language well and insist on using foreign words. Therefore, it has 

been determined that the “Citizen Speak Turkish” campaign targets not only minorities but the 

whole society in the process of building the desired citizen. 

Keywords: Nation state building, citizen building, language unity, Citizen Speak Turkish, press 

research. 

JEL Code: J18  
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GİRİŞ 

Ulus devlet salt bir ideoloji üzerine inşa edilmez ve ulus devlet inşaları yalnızca yalın 

bir siyaset yapma veçhesi ile anlaşılamazdır (Gellner, 2008, s. 78; Hobsbawn, 1995 s. 

66). Modern toplumlarda ulus devlet inşalarının ulusal kimlikle ilişkilendirilmeden 

kavranamayacağı aşikârdır. Bu sebeple modern ulus-devlet inşası kültürel birer 

görüngü olarak ele alınmalı, ulusal kimliğe ilişkin aidiyet de özel bir dil ve hissiyat 

çerçevesiyle kavranmalıdır (Smith, 1994, s. 2). Fishman’a (2003, s. 41) göre Fransız 

Devrimi’ni takip eden süreç boyunca ulus devletleşmeye çalışan topluluklar, kendi 

varlıklarını inşa süreçlerinde dil ve hissiyat arasında bağ kurmak için özel gayret 

göstermişlerdir. Bunun temel sebebi ise ikisi arasında kurulacak bağın, dil, din, sınıf, 

statü ve kültürel nüanslarla müteşekkil, toplumun farklı katmanlarından oluşan ulus-

devleti birleştireceği, aynı zamanda uluslararası politika düzeyinde de ulus-devletin 

tanınırlığını artıracağı ve onu modernleştireceği tasavvuruna dayanmaktadır. Kısacası 

dil, ulusal kimlikleri yaratmak ve birleştirmek için ulus devletlerin inşasında 

başvurduğu en temel araçlardandır.  

Bununla birlikte, dil ve hissiyat arasındaki bağları kurmak ve kültürel görüngüleri 

belirlemek için ulusu ve ulus devleti inşa etmenin temelinde matbaanın ve matbuat 

ürünlerin kayda değer bir önemi olduğunu vurgulamak gerekmektedir (Anderson, 

1995, ss. 52-53). Anderson’un da belirttiği üzere dili matbuata dökmek ulusal bilinci 

artırarak toplumsal düzeyde farklılıkları azaltıp ve ulusal kimliklerin gelişmesine 

yardımcı olur. Matbuata dökülen dil diğer taraftan da kültürel harmoni sağlayarak ulus 

devletin inşasına ve merkezileşmesine de katkıda bulunur (Özkırımlı, 2010, ss. 97-98). 

Standartlaştırılan endüstriyel bir üretim türü olarak gazete başta olmak üzere basın 

ürünleri, birbirinden ayrı ve uzakta yaşayan insanları tutarlı bir öykü kurarak hayali 

bağlarla tasarlayarak birleştirir ve ortak hissiyatlar yaratarak modern ulusu, ortak dili 

ve ortak hikayeleri yaratarak da modern ulus devletin inşasına olanak sağlar (Anderson, 

1995, s. 98). Modernitenin bir sonucu olarak doğan ulus devletler, farklı katmanlardan 

oluşan toplumu müşterek kültür zemininde buluşturmak amacıyla ‘arzulanan 

vatandaşlarını’ özellikle ortak kültürel bir görüngü olan dil üzerinden kurgulamaya ve 

tasarlamaya çalışmışlardır (Çağatay, 2003, ss. 168-169). Başka bir deyişle, çok uluslu 

imparatorlukların çok dilli ve çok kültürlü toplumları, modern ulus devletlerin kendi 

varlıklarını tesis etme süreçlerinde ortak bir kültürel bilincin ürünü olarak ulus devletin 
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tek dilli arzulanan vatandaşlarına dönüşmeye başlamıştır. Bu çalışmada da Yeni 

Türkiye’nin ulus devlet inşa sürecindeki dil politikasının basındaki yansımalarına 

odaklanılacak ve devlet nezdinde arzulanan tek dilli vatandaş yetiştirme projesinin 

toplum düzeyinde amacına ulaşılıp ulaşmadığı sorgulanacaktır.  

TARİHSEL BAĞLAM VE KAVRAMSAL ÇERÇEVE 

İkinci Roma olarak nitelendirilen ve farklı kültürel havzaların, medeniyetlerin beşiği 

olarak tanımlanan İstanbul, tarihsel süreç boyunca farklı kültürlere ev sahipliği yapmış, 

pek çok güçlü devlet tarafından ele geçirilmesi arzulanan jeopolitik bir merkez olarak 

tanımlanmıştır (Marshall, 2021, ss. 72-73). Hem kültürel zenginlik hem de jeopolitik 

öneme sahip bu merkez noktası 15.yy. ortalarında İslam kültür ve medeniyetinin 

temsilcisi Osmanlılar tarafından fethedilmiştir. İstanbul’un fethini takip eden süreçte, 

Doğu Roma İmparatorluğu’nun merkezi olan bu noktayla birlikte var olan yönetim 

mekanizmaları ve siyaset yapma biçimleri Osmanlı İmparatorluğu tarafından 

evirtilmiştir. Fetihle birlikte zenginleşen çok uluslu kültürel yapının temel yönetim 

mekanizmasını millet sistemine dayandırmıştır. Millet sistemi, toplumsal yapının başat 

çoğunluğunu Müslümanların oluşturduğu beraberinde gayrimüslimleri de içerisinde 

barındırdığı Osmanlı’ya özgü dinamik bir sistem olarak ifade edilmektedir (Karpat K. 

H., 2002, s. 612). 

Millet sistemi içerisinde gayrimüslim topluluklar okumak, yazmak ve kendi dillerini 

konuşmak konusunda serbest olarak yaşamlarını sürdürmekte, kimi zaman hiç Türkçe 

öğrenmeden hayatlarını idame ettirmekteydiler (Oran, 2004, s. 36). Tebaasına özerk 

alanlar tanıyan imparatorluk yönetimi uzun yüzyıllar boyunca kültürel haklar 

konusunda âdem-i merkeziyetçi rol almış, gayrimüslimlerin dil başta olmak üzere pek 

çok alandaki denetimini mensup olduğu dini cemaatlere bırakmıştır. Fransız devrimini 

takip eden süreçte ulus devlet ve ulusal vatandaş kavramlarının ortaya çıkışı, çok uluslu 

imparatorluk ve krallıkların siyasi otoritelerinin sarsılmasına; ortak dil, duygu, inanç 

ve kültürel aidiyet mefhumlarının sorgulanmasına ve ulusal bilinç ve ulusal kimliklerin 

ortaya çıkmasına neden olmuştur (Gülbak, 2023, s. 206). Batı Avrupa’da gerçekleşip 

tüm kıtaya ve dünyaya yayılan ulusal taleplerden Osmanlı İmparatorluğu da 

etkilenmiştir. İmparatorluk kendi otoritesi altındaki topluluklarda gelişen ulusal bilinç 

ve ulusal kimlik hissiyatlarına çağdaşlaşma ve modernleşme girişimleriyle yanıt 

vermiştir (Berkes, 2002, ss. 17-18). İmparatorluğun en uzun yüzyılı olarak bilinen 
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19.yy. boyunca gerçekleştiren çeşitli reformlara rağmen, çok uluslu devlet 

mekanizmasının çözülmesine engel olunamamıştır (Ortaylı, 1987, s. 215). Yönetimi 

altındaki toplulukların kendi ulusal kimlik ve ulusal bilinçlerinin gelişmesi 

İmparatorluğun yıkılmasına yol açarken, İmparatorluk yüzyıllar boyunca hakimiyet 

kurduğu topraklarda farklı ulusal bilinç ve ulusal kimliklerin filizlendiği modern ulus 

devletlerin kurulmasının da önüne geçememiştir.  

1923 yılında çok uluslu imparatorluğun küllerinden doğan Yeni Türkiye, pek çok yeni 

bürokratik mekanizma ve siyaset yapma biçimiyle birlikte ulus devletin inşasında 

kültürel alanda da devrim gerçekleştirmiştir (Cihan, 1993, s. 8). Varlığını uluslararası 

sistemde Lozan Anlaşması’yla tescil ettiren Yeni Türkiye, kuruluşunu takip eden on yıl 

boyunca eğitim, hukuk ve sanayi gibi sahalarda gerçekleştirdiği yenilikler gibi, kültürel 

birliği de sağlamaya çalışmış (Deny, 2000, s. 25-26),  farklı diller konuşan gayrimüslim 

toplulukların tabi olduğu dini cemaatleri devreden kaldırarak ulus devleti ve ulus devlet 

olmanın gereği olarak merkeziyetçi yönetim felsefesini de benimsemiştir (Oran, 2004, 

s. 88). Seküler bir devlet olmasına rağmen imparatorluğun tarihsel mirasından 

kaynaklanan farklı dini aidiyetlere sahip olan Araplar, Bulgarlar, Rumlar ve Sırplar gibi 

kendi ulus devletlerini kuran toplulukların yanı sıra pek çok gayrimüslim, Yeni Türkiye 

vatandaşı olarak anavatanlarında yaşamaya devam etmişlerdir. Bu ve benzeri 

sebeplerden ötürü de seküler bir devlet olmasına rağmen vatandaşlık tanımı örtük bir 

dinsel aidiyet temasıyla ilişkilendirilmiş, gayrimüslimlerin vatandaşlığı da 

“Vatandaşlık itibariyle Türk’tür” gibi sorunlu bir tanımla meşrulaştırılmaya 

çalışılmıştır (Akgönül, 2011, s. 11). 

Türkiye’de yaşamaya devam eden gayrimüslim topluluklar, laik bir devlet ve seküler 

bir toplum yaratma düşüncesiyle hareket eden Yeni Türkiye devleti tarafından kültürel 

anlamda farklı ve sayıca az olmalarına binaen ekalliyet (azınlık) olarak tanımlanmıştır 

(Akgönül, 2011, s. 27). Uzun yıllar boyunca dinamik bir sistem olarak işleyen millet 

sistemi idaresi altında yaşamakta olan azınlıklar, dinsel aidiyetlerinin yanı sıra dilsel 

aidiyetlerini de muhafaza etmişlerdir (Galanti, 2000, ss. 2-3). Arapça, Acemce, 

Ermenice, Rumca, İbranice ve Yahudi-İspanyolcası (Ladino) gibi farklı anadillerin 

rahatça konuşulduğu bir dil serbestisine sahip olan azınlıklar, bu özerkliklerini Yeni 

Türkiye’nin kuruluşunu takip eden dönemde statik bir sistem olarak ortaya çıkan 

yukarıdan aşağı merkeziyetçi ulus devlet inşası sürecinde yitirmeye başlamışlardır.  
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1930’lar Modern Devlet Devrimleri 

Yeni Türkiye devleti kuruluşunu takip eden yıllarda girişilen Erken Cumhuriyet dönemi 

olarak nitelendirilen bu dönemdeki yenilikler modern ve merkezi bir devleti meydana 

getirmek için gerçekleştiren devrimlerdir. Başka bir ifadeyle modern devlet devrimleri, 

eski alışkanlıkların ve aidiyetlerin terk edilip, yerine modern ve yeni alışkanlıkların 

benimsendiği ulusal aidiyetin inşa etme pratiği üzerine kuruludur.  Hem devleti hem de 

toplumu modernleştiren bir süreç olarak ifade edilen bu dönem devlet mekanizmasına 

devrimleri “halka rağmen halk için” uygulayan aktif bir vazife biçerken, topluma 

devletin arzu ettiği devrimleri uygulamakla mükellef vatandaşlardan müteşekkil ‘pasif’ 

bir rol uygun görmüştür (Yılmaz, 2023, ss. 3-9). 

Merkeziyetçi ulus-devlet olmanın gerekliliği olarak gündelik hayatta kullanılan dilden 

giyim kuşama, eğitimden takvime, ekonomiden sanayiye, şer-i hukuku terkten medeni 

hukuk kanunlarını kabule sanat üretiminden basın ve medyaya kadar pek çok alanda 

modern Batılı ulus-devlet formunu benimsemiştir (Dodd, 2012, ss. 54-55). Devlet 

nezdinde yapılan devrimler Yeni Türkiye devletine uluslararası alanda modern ve Batılı 

bir kimlik kazandırma hedefi güderken, toplumsal düzeyde de çağdaş ve demokratik 

değerleri özümsemiş vatandaşlar inşa etmeyi hedeflemiştir (Ahmad, 2006, s. 48). 

Devletin bürokratik alanda yaptığı bu reformlar bir taraftan Yeni Türkiye toplumuna 

istikrarlı bir gelecek sunmayı vaat ederken, diğer taraftan bu politikaların topluma 

yansımaları çarpıcı ve hızlı olduğu için vatandaş olmayı yeni yeni deneyimleyen Yeni 

Türkiye toplumu için gündelik hayatı zorlaştırmıştır (Selçuk, 2023, s. 245). Devlet 

nezdinde arzu edilen vatandaşı inşa etme projesinin toplumsal alanı dönüştürmesi, 

gündelik hayatı sarsıcı bir şekilde etkilemiş, devlet ve inşa edilmesi arzulanan vatandaş 

arasında toplumsal gerilimler oluşmuş, devletin vatandaş inşasında uyguladığı pratikler 

‘bürokratik aşkıncılık’ (Heper, 1985, s. 8-10) ve ‘huzursuz demokrasi’ 

nitelendirmeleriyle eleştirilmiştir (Zürcher, 2000, s. 321).  

Modern Devrimler ve Yeni Türkiye Toplumu 

Erken cumhuriyet dönemindeki devrimler, devlet ve toplum düzeyinde gerilim 

yaratmasının en temel sebebi asırlarca hüküm süren ancak sonunda çözülen yönetim 

mekanizmasının ardından (Berkes, 2002, s. 38), moderniteye ve modern çağa hızlıca 

uyum sağlayabilen yeni bir devlet varlığını meydana getirmekten kaynaklanmaktadır 
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(Giddens, 1990, s. 10). Devlet aktörlerinin arzuladığı hız, toplumun farklı katmanlarına 

aynı derecede sirayet edemediğinden toplumsal gerilimler meydana gelmiş, zaman ve 

mekânın değişen yapısına uyum sağlama hususu azınlıklar başta olmak üzere Yeni 

Türkiye toplumunda aidiyet sorgulamalarına yol açmıştır. 

Çok uluslu topluluk olmanın ve dinsel aidiyetlerin başat rol oynadığı millet sisteminde 

azınlıklar tabi oldukları dinlere bağlı olarak yönetilmekte, sahip oldukları dinsel aidiyet 

ibadet, inanç, ticaret ve sosyal hayatın pek çok alanını kapsamıştır (Karpat, 2002, s. 

612). Modern devlete dönüşme süreciyse, modern vatandaş inşa etmek ve yeni ulusal 

aidiyetler yaratmayı beraberinde getirdiğinden, Erken Cumhuriyet dönemi hem devlet 

nezdinde hem de toplum düzeyinde çeşitli gerilimlere tanıklık etmektedir. Söz konusu 

devrimlerden kaynaklı devlet ve toplum arasındaki en temel gerilim kaynağı ise aidiyet 

hususudur (Yeğen, 2006, s. 129-130). Seküler bir devlet olmanın gereği olarak dinsel 

aidiyet konusunda azınlıklara ‘görece toleranslı’ olan Yeni Türkiye devleti, dilsel 

aidiyet hususunda ise daha az tolerans göstererek Türkçe dilini merkeze alarak kültürel 

birlik sağlamayı hedeflemiştir (Gündoğdu, 2014, s. 16).  

Türk Dil Devrimi ve Yeni Türkiye Toplumu 

1928 yılı itibariyle Latin harflerini geçişle başlanan dil birliği yaratma konusundaki 

çabalar, 1930’lu yıllarda Türk Tarih ve Türk Dili kongreleriyle takip edilmiştir. ‘Dil 

toplumu ve ulusu inşa eder’ şiarını benimseyen Yeni Türkiye devleti, vatandaşlarına 

pek çok alanda tek dil ilkesini uygulayarak Türk devletini merkezileştirmek toplumu 

da kültürel anlamda ortaklaştırmaya çabalamıştır. Yeni Türkiye devletinin resmi 

politikaları yabancı kelimelerin tedavülden kaldırılması ve Türkçe’nin saf bir dil haline 

dönüştürülmesini hedeflerken, diğer taraftan da aidiyet hususundan ve sınıfsal 

farklılıklardan kaynaklanan problemleri de çözüme kavuşturmayı amaçlamıştır 

(Özdemir E. , 1980, s. 16). Türk Dil devrimi olarak Cumhuriyet’in ilk yıllarında 

gerçekleştirilen devrimlerin temel amacı kültür birliğini sağlayarak devletin kendini 

merkezileştirmesine katkı sağlamak, toplumu da devletin arzuladığı vatandaşlara 

dönüştürmektir.  

Türk Dil devrimi kapsamında devlet, çeşitli kurumlarına Türkçe’nin Türk kimliğinin 

ve Türk benliğinin güçlü olması için gereken özenin gösterilmesi gerektiğini 

hatırlatmış, ayrıca gazetelere de dil devriminin dolaylı uygulayıcıları olarak gereken 
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desteği göstermeleri hususunda yardımcı olmaları istenmiştir (Çelik, 2006, s. 200). 

Dolayısıyla, Türk ulusal kimliğinin kültürel anlamda dil birliği sağlama çabaları basın 

ve medya tarafından uygulanmıştır. Üniversiteler ve gazeteler başta olmak üzere pek 

çok kurum tarafından dil devriminin takibi benimsenmiş, vatandaşı “Yeni Türkçe”yi 

konuşmaya teşvik eden uygulamalara ve kampanyalara girişmişlerdir. Farklı 

gazetelerin benimsediği ortak uygulama “Vatandaş Türkçe Konuş!” kampanyasıyla 

sloganlaşmıştır. 

Devletin dil devriminin basın ve medyadaki takipçileri ve uygulayıcıları olan gazeteler 

söz konusu sloganı resmi bir uygulama gibi takip etmişlerdir. Başka bir ifadeyle 

“Vatandaş Türkçe Konuş!” kampanyası resmi olarak bizatihi devletin başlatıp 

sürdürdüğü bir politika değildir (Özdemir K. , 2021, s. 30). Söz konusu kampanya, 

günümüzde İstanbul Üniversitesi ismiyle bilinen, bahse konu dönemde “Dârülfünûn” 

olan kurumun Hukuk Fakültesi Talebe Cemiyeti’nin 13 Ocak 1928 tarihinde 

düzenlenen yıllık kongresinde azınlıkları Türkçe konuşturmaya teşvik etmek için bir 

kampanya yapılması fikrinin ortaya atılmasına dayanmaktadır. Cemiyet, Yeni Türkiye 

devleti ve toplumun uyumunu ulusal kimliğe, ulusal kimliği sağlamayı da kültürel 

birliğe dayandırmaktadır. Bu minvalde cemiyete göre, kültürel birliğe uyum sağlanması 

konusunda azınlıklar kamusal alanda Türkçe konuşmaya özen göstermemektedir ve bu 

özensizlik toplum nezdinde tahammül edilemez bir seviyeye gelmiştir (Galanti, 2000, 

ss. 5-8). Cemiyete göre, ekseriyetin hâkim olduğu kültürel birliğe azınlıklar da hâkim 

olmalı, toplumsal huzurun sağlanması ve ortak kültürel hissiyatlar geliştirilmesi adına 

azınlıklar da vatandaşı oldukları devletin dilini özümsemelidir. Kısacası her Türk 

vatandaşı Türkçeyi benimsemeli ve sahiplenmelidir.  

“Vatandaş Türkçe Konuş!” kampanyası, ilgili toplantıda hazır bulunan herkes 

tarafından kültürel birliği sağlama açısından işlevsel bir araç olduğu fikriyle kabul 

görmüş olup, kısa bir süre sonra basın ve medya vasıtasıyla “Vatandaş Türkçe Konuş!” 

sloganı ile kamusal destek de toplayan bir uygulamaya dönüşmüştür (Galanti, 2000, s. 

5). Dil birliği sağlama yönünde toplumsal düzeyde gösterilen bu çabalar, devletin 

merkezileşme sürecine görece bir katkı sunmakla birlikte, toplumsal uyumu sağlama 

ve toplumda ortaklılıklar meydana getirme konusunda çeşitli engellerle karşılaşmıştır. 

Söz konusu uygulamanın basındaki yansımalarını irdelemek kültürel birliği sağlama 
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çabalarının işe yarıp yaramadığını görmek ve söz konusu engelleri tespit etmek 

açısından önem arz etmektedir. 

YÖNTEM 

Araştırma Deseni ve Evreni  

Bu çalışma, ulus devlet ve ulusal kimlik inşasında dil politikalarının basına 

yansımalarının önemi ve arzulanan vatandaş yetiştirme gayretlerinden hareketle, 

1930’lu yıllarda Türk basınında hayata geçirilmeye çalışılan “Vatandaş Türkçe Konuş” 

kampanyasının toplumsal izdüşümlerini siyasi tarih bağlamında açıklamayı ve 

anlamlandırmayı amaçlamaktadır. Bu amaçla araştırma sorusu “Vatandaş Türkçe 

Konuş kampanyasının kapsamı ve niteliği nedir?” olarak belirlenmiştir. Bu amaçla 

taranan arşivler arasında ulaşım kolaylığı sağladığından erişime açık olan arşivler 

incelenmiş ve İstanbul Üniversitesi Gazete Arşivi’ne ulaşılmıştır. Arşivdeki 1930’lu 

yıllarda basılan, kampanyanın yansıma bulduğu ve dolayısıyla çalışmanın evrenini 

oluşturan gazetelerin listesi basım yıllarıyla birlikte Tablo 1’de sunulmuştur.  

Tablo 1. İncelenen Gazetelerin Listesi 

Basım Yılları Gazete 

1934, 1936 Son Posta 

1930, 1933, 1934 Vakit 

1934, 1937 Akşam Postası 

1935, 1936, 1937 Anadolu 

1938 Tan 

1934 Yeni Asır 

Araştırma Yöntemi 

Çalışma için belirlenen araştırma sorusuna yanıt arama sürecinde, araştırmacılar için 

gerçek dil kullanımına örnekler sağlaması ve erişilebilirliği nedeniyle kamusal 

belgeleri incelemeyi elverişli kılan nitel araştırma deseni kullanılmıştır (Creswell & 

Creswell, 2018). Listede belirtilen gazetelerdeki nitel veriler, tematik analiz yöntemiyle 

Creswell ve Creswell (2018) tarafından önerildiği şekilde, verilerin düzenlenmesi ve 

analize hazırlanması, verilerin okunması, kodlanması, temaların belirlenmesi, yorum 

geliştirme, analitik bir çerçeveden verilerin analiz edilmesi ve yorumlanmasından 

oluşan yedi aşamada incelenmiştir.  
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Verilerin düzenlenmesi ve analiz için hazırlanması aşamasında bahse konu olan 

gazetelerde ‘dil birliği’, ‘Türkçe Konuş’ ve ‘Vatandaş Türkçe Konuş’ taramaları 

yapılarak söz konusu başlıkları içeren manşet, köşe yazısı ve gazete makaleleri 

araştırma verileri olarak araştırmacılar tarafından belirlenmiştir. Elde edilen veriler 

başlıklar halinde incelenmiş ve nitel analiz için hazır hale getirilmiştir. Takip eden 

aşamalarda ise hazır hale getirilen tüm verilerin her bir araştırmacı tarafından ayrıntılı 

okuması yapılarak ön plana çıkan başlıklar temalar halinde belirtilmiştir (örn. 

‘Museviler/Yahudiler’). Daha sonra söz konusu kampanyanın kültürel birliği sağlama 

çabalarında arzulanan vatandaşı sağlama hikayesinde süreklilik ve değişimin hangi 

şartlarda gerçekleştiğine odaklanılarak veriler analiz edilmiş ve değerlendiriciler 

arasındaki tutarlılığı belirlemek için Cohen'in Kappa istatistiği kullanılarak 

değerlendiriciler arası güvenilirlik analizi yapılmıştır. Analiz, Kappa=0.81 (p˂.001) ile 

değerlendiriciler arası uyumun önemli olduğunu göstermiştir. Son olarak da kültürel 

birliği sağlama çabalarının devlet ve toplumun çoğunluk/azınlık analiz birimlerinde 

nasıl yansımalar bulduğu, ilgili temaların hangi analiz birimlerini temsil ettiği 

yorumlanmıştır.  

BULGULAR VE TARTIŞMA 

Ulus devlet ve ulusal kimlik inşasında dil politikalarına istinaden, 1930’lu yıllarda Türk 

basınında yer bulan “Vatandaş Türkçe Konuş” kampanyasının yansımalarına dair 

veriler incelendiğinde, altı farklı gazetede, 1934 yılı yoğunlukta olmak üzere, 1930-

1938 yılları arasında haber ve başlıkların bulunduğu görülmüştür. Bu haber ve başlıklar 

incelendiğinde ise, iki ana tema ortaya çıkmıştır. Bu temalardan biri, kampanyanın 

toplumsal düzeydeki yansımalarının tüm gayrimüslim gruplardan ziyade, esas 

itibariyle Yahudileri merkeze aldığını örneklerle gösteren Museviler/Yahudiler 

olmuştur. Diğer tema ise takip edilen dil politikasının dönemin gençliğinin önemi 

üzerinden kaleme alınan haber ve başlıkları içeren Öğrenci Gençler/Köşe Yazarlarının 

ve Vatandaşın Tepkisi teması olarak belirlenmiştir. Her iki temaya ait bulgular örnekleri 

ve tartışmasıyla birlikte takip eden bölümlerde iki başlık altında sunulmuştur.  

Museviler/Yahudiler 

Yapılan analizler sonucunda, dil politikalarının basındaki yansımalarına dair belirlenen 

temalardan ilki Museviler/Yahudiler olmuştur. Bu temaya ait gazeteler incelendiğinde 
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Musevilerin günlük dil pratikleriyle ilgili haber ve başlıkların ön planda tutulduğu 

görülmüştür. İlgili örnekler aşağıda sunulmaktadır.  

 
Şekil 1. Türkçe Konuşmayan Musevi 

Kaynak: İstanbul Üniversitesi Açık Erişim, Son Posta, 12 Ekim 1934 

12 Ekim 1934 tarihli Son Posta Gazetesi’nin ilk sayfasında “Türkçe Konuşmayan 

Musevi” başlığıyla yer alan habere göre, bir kamusal alan olan kıraathanede Yahudice 

konuşulması toplumda rahatsızlık vermektedir. İlk sayfada yer alan haberin detaylarına 

göz atıldığında Museviler topluma uyum sağlamakta yalnızca dil birliği sağlamaya 

uzak olmalarından değil, aynı zamanda şiddete teşne davranışlarıyla da toplumsal 

harmoniye gölge düşürmektedirler. Metinde yer aldığı üzere bu hususta “Üstelik Bir de 

Karşısındakine Yumruk Attı” vurgusu yapılmıştır. Yasef Efendi adında bir Musevi, Ziya 

Bey adında bir Türk ile Sirkeci’de bir kıraathanede yan yana olan masalarda otururken, 

Yasef Efendi’nin yüksek sesle Yahudice konuşmasını Ziya Bey “Vatandaş burası 

Türkiye’dir. Hem de herkesi rahatsız etmeyiniz, biraz hafif konuşunuz” diyerek 

uyarmış ve karşılık olarak Yasef Efendi “Türkçe konuşmayacağım” diyerek Ziya Beye 

yumruk atmıştır. Olay mahkeme taşınmış, Yasef Efendi’ye 15 gün hapis cezası 

verilmiştir.  
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Şekil 2. Türkçe Konuşmayan Yahudi 

Kaynak: İstanbul Üniversitesi Açık Erişim, Vakit, 13 Ekim 1934 

Museviler/Yahudilerin kamusal alanda huzuru bozduğuna dair bir diğer haber ise olay 

yeri olarak Kadıköy vapuru olarak geçmektedir. Söz konusu olayda, kamusal alanda 

Türkçe konuşmayan Yahudilerin kibar bir şekilde uyarıldığına yer verilmektedir. 13 

Ekim 1934 tarihli Vakit gazetesinde “Konuşumlar” köşesinde Selami İzzet, olayı 

“Türkçe Konuşmayan Yahudi” başlığıyla köşesine taşımıştır. Öncelikle kendi başına 

gelen bir olaydan şöyle bahsetmiştir: “Kadıköy’den son vapurla dönüyorduk. Her 

güvertede, kulak zarlarımızı acıtan bir patırtı ve Yahudi Fransızcası konuşan kadınlı 

erkekli bir gruba, nihayet sabredemedim, gürültüyü kesmelerini ve susmalarını ima, 

rica ve ihtar ettim. İhtardan sonra sustular.” 

 
Şekil 3. Yahudiler “Biz de Türküz Diyorlar” 
Kaynak: İstanbul Üniversitesi Açık Erişim, Vakit, 16 Şubat 1936) 
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16 Şubat 1936 tarihli Son Posta gazetesindeki “Her Gün Bir Makale” köşesinde, 

Mahmut Esat Bozkurt’un “Azlıklar İşi” başlıklı yazısı, Yahudilerin Türk ulusal 

kimliğine aidiyetlerinin bir tartışma konusu olduğunu hatırlatan mesajlar içermektedir. 

Yazar, Yahudilerin kendilerine Türk demelerine rağmen hangi birinin evinde Türkçe 

konuştuğunun şüpheli olduğuna ve bu yurttaşlarının kaçının aile isimlerinin Türkçe 

olduğuna dikkat çekmek isteyerek, dil birliği ortaklığı olmadan vatandaşlık aidiyetinin 

sorgulanması gerektiği vurgulamıştır. 

Önce sarayın sonra da Atatürk’ün diş hekimi olan Sami Günzberg ile sohbetinden söyle 

söz etmiştir: “Siz Türk müsünüz” diye sordum. Günzberg: “Evet Türküm ve Türküz!” 

Bozkurt: “Nereden belli? Adınızın Günzberg, dilinizin İspanyolca olmasından mı, hep 

bir arada bulunduğunuzda zorunluluk duymadıkça Türkçeyi konuşmamanızdan mı? 

Türkçe anadiliniz. Günzberg yerine Cengiz aile adınız olunca ortada mesele 

kalmayacak.” Anlaşılacağı üzere, toplum düzeyinde Yahudilerden beklenti kültürel 

birliği sağlama adına yalnızca kamusal alanda değil aynı zamanda resmi olarak da 

gösterilmesi gerekliliği üzerinedir. Yahudilerden yalnızca Türkçe konuşmaları değil 

aynı zamanda kendi isim ya da soy isimlerini de değiştirmeleri beklenmektedir. 

Böylelikle Yahudiler yalnızca devlet düzeyinde aynı zamanda toplum düzeyinde de 

arzulanan vatandaş olacaklardır. 

 
Şekil 4. İyi Türkçe Konuşmayan Yahudiler 

Kaynak: İstanbul Üniversitesi Açık Erişim, Anadolu, 5 Temmuz 1936 

5 Temmuz 1936 tarihli Anadolu gazetesinin ilk sayfasında Sapan takma ismiyle 

“Yahudi’ye Türkçe Konuşdurtabiliriz” başlıklı bir yazıya yer verilmiştir. Yahudilerin 

neden iyi Türkçe konuşmadıklarına dikkat çekilmiş, daha da önemlisi Yahudilerin 

yalnızca dil konusunda değil ulus devlete aidiyet anlamında da kötü niyetli olduğuna 

değinilmiştir: 
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Türk’ün ekmeğini yer, Moskof’a dua eder. Bu atasözü başka bir olay 

için söylenmiştir ama bunun en şık yerinde kullanımı Yahudilerdir. 

Sofrana oturur, zeytini yer, çekirdeğini suratına atar ve ondan sonra 

güler. Surat astınız mı, il kapısına gider ‘Türkler bana surat asıyor’ 

diye gammazlık eder. …Yahudiye Türkçe konuşturmak için, 

mantıktan, milliyetten, insaniyetten, kadirşinaslıktan bahse lüzum 

yoktur. Yahudi, mideci bir mahluktur. Ekmeğini kestiğiniz dakikada, 

bülbül gibi şakıyıp istediğiniz dili konuşur. Hele bir tecrübe edilsin 

de görelim… 

Bu haberde görüldüğü üzere dikkati çeken husus, Yahudilerin Türk vatandaşı olmaları 

yönündeki hususun toplumsal düzeyde hoş karşılanmadığına ilişkindir. Habere göre, 

Türk toplumu ve devleti onlara “ev sahipliği” yapmakta ancak onlar buna yaraşır 

şekilde davranmamaktadırlar. Bununla birlikte, kültürel ortaklık bir yana Yahudiler pek 

olumsuz sıfatla nitelendirilmişlerdir.  

Şekil 5. Vatandaş Türkçe Konuş 

Kaynak: İstanbul Üniversitesi Açık Erişim, Anadolu, 9 Temmuz 1934 

Vakit Gazetesi’nde Musevilerin Türk kültürünü benimsemelerine dair bir karikatüre 

göre Yahudiler başta olmak üzere tüm azınlıklar Türkçe konuşmalı ve Türk kültürünü 

benimsemelidir. Söz konusu karikatür “...Artık tamamiyle Türklerle harsi 

münasebetlerini sıklaştırmak, bir Türk evladı gibi memlekete müfit olmak lazım 

geldiğini anlamış olsalar gerek…”, mesajını vererek, gayrimüslimlerin artık yalnızca 

Türkçe konuşmaları ile Türk kültürünü özümsemeleri gerektiğini de vurgulamaktadır. 
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Şekil 6. Yahudi Vatandaşlarımız Türkçe Konuşmalı    

Kaynak: İstanbul Üniversitesi Açık Erişim, Anadolu, 3 Mart 1937 

3 Mart 1937 tarihli Anadolu gazetesi “Türkçe meselesi: Yahudi vatandaşlarımız Türkçe 

konuşmalıdırlar! Milliyetçiliğimiz altı oktan Teşkilat-ı Esasiye’ ye bile girmiştir.” 

başlıklı habere yer vererek, kültürel birliği sağlamının dil birliğinden geçtiğini 

vurgulamakta, Yahudi vatandaşların da bunu benimsemeleri gerektiğinin üzerinde 

durmaktadır. Söz konusu haber bu durumu şu şekilde ifade etmektedir “Partimizin altı 

oku, milletçe hareketimizin istikametlerini iyice tayin etmiş bulunmaktadır. Bu 

oklardan biri şudur:  

Milliyetçiyiz… Milliyetçinin ilk iş olarak dilini konuşup sevmesi ve 

benimsemesi lazımdır. Çünkü hars birliği, dil birliği kanalında kuvvet 

bulur. Keza, yine teşkilatı esasiyemize göre, Türkiye’de resmi dil, 

Türkçedir. Şu hale göre her Türk’ün Türkçe konuşması, yavaş yavaş 

milli değil, kanuni bir mahiyet de almış gibidir ve bunu tahakkuk 

ettirmek için de, bir müeyyide lazımdır.  

Haberin içeriğinden anlaşıldığına göre, burada duyulan rahatsızlık Yahudilerin 

kendilerine ait dillerinde konuşmaları değil, bahse konu olan Yahudilerin Fransızca 

konuşmasıdır. Dolayısıyla toplum nezdinde duyulan rahatsızlık, azınlıkların kendi 

dillerinde ısrarcı olmalarından ziyade Türkçe kullanmaya özen göstermemeleridir. Öte 

taraftan kullanılan nitelendirmelerin işaret ettiği üzere Yahudilerin dil birliği sağlama 
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yerine farklı dillerde kamusal alanda iletişim kurmaları yalnızca gayri Türk olmakla 

ilişkilendirilmemekte, aynı zamanda kulaklara zarar veren ve rahatsız edici gibi 

pejoratif sıfatlarla da ilişkilendirilmektedir. Haberin detaylarındaki söz konusu 

ayrıntıya göz atıldığında, toplumun Türkçe konuşan kesiminin Yahudilere karşı 

olumsuz tutumunun yalnızca dil bağlamında olmadığı dikkat çekmektedir. Buna göre, 

Yahudiler başta olmak üzere tüm azınlıkların kendilerine has ‘söz dinlemeyen ve 

ikazdan anlamayan’ olumsuz karakteristik özellikleri bulunmaktadır:  

Geçenlerde de bir kahvede Yahudice çığırtkanlık eden bir vatandaşa, 

kahvede oturan Ziya Bey susmasını, Türkçeyi saymasını öğrenmek 

istemeyeni ihtar etmiş. Yahudi bu ihtara boyun eğecek yerde, 

muhatabına bir yumruk savurmuş. On beş gün hapse mahkûm 

edildiğini sevinerek okudum.” …Vatandaş Türkçe konuş! 

…Türkçeyi saymasını öğrenmek isteyenlere biz ancak yazı ile ihtar 

ve yazdıklarımızı, sırası düştükçe, toplu tezahüratla tekrar ederiz.  

Yazıda dikkati çeken bir diğer husus ise ceza meselesi olarak karşımıza çıkmaktadır. 

Dayak yiyenin Türkçe konuşmamakta ısrar eden bir vatandaşsa, dayağı atana ceza 

verilirken hafifletilmiş bir ceza alması, tam tersi dövülen ‘Türkçe konuş’ uyarısı 

yapansa, o zaman hem Türkçe konuşmayan hem de yumruk atanın cezası ağırlaştırılmış 

olmalıdır, teklifinde bulunulmuştur. Görülüyor ki, azınlıkların kendi dillerini 

kullanmakta ısrarcı olmaları Türk vatandaşlarının tahammül sınırlarını aşmış, 

Türkçeden başka dillerin konuşulması ise ‘çığırtkanlık’ olarak nitelendirilecek seviyeye 

gelmiştir. Ayrıca, azınlık dili kullananlara uyarıda bulunan ve şiddet uygulayan Türk 

vatandaşlarının cezalarının hafifletilme isteği, tersi durumda gayrimüslimlerin 

ağırlaştırılmış ceza almaları talebi konunun tahammül sınırlarını göstermektedir. 

Toplumsal düzeyde duyulan bu rahatsızlığın en uç noktası devletin Yahudilere gerekli 

cezayı vermediği takdirde, bu grupların toplum tarafından cezalandırılacağı hususudur: 

Fakat Türkçe konuşmayanlar arasında Yasef Efendi gibi hem suçlu 

ve hem de güçlüleri vardır ve nihayet benim gibi, Ziya Bey gibi 

asaplarına hâkim olamayan ve Türkiye’de, Türkçe’den gayri bir dilin 

yükselmesine tahammül edemeyenler de çoktur. ‘Türkçe’nin yettiği 

yerde yabancı söze ne gerek?’ cereyanı her gün biraz daha 

kuvvetlendikçe, Rum, Ermeni ve bilhassa Yahudi vatandaşlarımız da 
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bu kötü huylarından vazgeçmedikçe, arada sırada bu gibi olaylara 

şahit olacağımızı sanıyorum. Elde, hiçbir vatandaş Türkçe’den başka 

dille konuşmamasını zorlayacak bir kanun bulunmayacağı için, bazı 

kimseler de: ‘’Nush ile uslanmayanın hakkı kötektir.’ diyeceklerini 

tahmin ediyorum. 

Anlaşılacağı üzere, devlet ulusal kimlik çabalarını uygulamada yetersiz kalıp, ceza 

vermez/veremez ise toplum bu grupları şiddetle cezalandıracaktır. Özetlemek 

gerekirse, ilgili haberlere yansıdığı üzere “Vatandaş Türkçe Konuş” Kampanyası’nın 

toplumsal düzeydeki yansımaları tüm gayrimüslim gruplardan ziyade, esas itibariyle 

Musevileri/Yahudileri merkeze almaktadır. 1492 yılı itibariyle İspanya’dan kovularak 

İstanbul’a göçen ve İmparatorluk bünyesinde yaşamaya başlayan Seferad Yahudileri, 

Cumhuriyetin ilanıyla birlikte yüzyıllardır yaşamakta oldukları bu toprakları terk 

etmeyerek Yeni Türkiye devletinde yaşamaya devam etmişlerdir. Bununla birlikte 

imparatorluk içerisinde alışageldikleri özerk dilsel pratikleri da benzer şekilde 

yaşamayı sürdürmüşler ancak bu yaşam pratikleri kültürel anlamda dil birliği 

sağlayarak konsolide olmaya çalışan Türk toplumunda rahatsızlıkla karşılanmıştır. 

Kahvehane, vapur vb. kamusal alanlarda duyulan rahatsızlık aynı zamanda Yahudilerin 

bir takım olumsuz davranışlara sahip olmalarıyla pekiştirilmiş, vatandaş olmanın 

gereği olan kültürel birliği sağlama ise, yalnızca dil değil aynı zamanda Türk 

kimliğinde açısından olumlu olduğu düşünülen niteliklerin Yahudilerce de 

benimsenmesi gerektiği vurgulanmıştır.  

Öğrenci Gençler/Köşe Yazarlarının ve Vatandaşın Tepkisi  

Yapılan analizler sonucunda, 1930’lu yılların arşivindeki yıllara ait arşivdeki 

yansımalardan yansımalarında görülen ikinci tema Öğrenci Gençler olmuştur. Bu 

temaya ait gazeteler incelendiğinde ise öğrenci gençlerin Türkçe kullanımına dair 

görüşlerini içeren haber ve başlıkların yer aldığı görülmüştür. İlgili örnekler aşağıda 

sunulmaktadır.  
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Şekil 7. Mektepli Gençler Türkçe İstiyor 

Kaynak: İstanbul Üniversitesi Açık Erişim, Vakit, 24 Mart 1937 

24 Mart 1933 tarihli Vakit gazetesinin manşetinde “Mektepli Gençler Türkçe İstiyorlar” 

başlığı yer almıştır. Haberde, Milli Türk Talebe Birliği’nin yaptığı mitingin içeriğinden 

söz edilmiştir. Toplantıda verilen kararlar şu şekildedir: Türk Dili Cemiyeti’ne yardım 

etmek, konuşurken, yazarken yabancı kelimeleri atmak, gençlerin umumi intizamı 

bozmamasını temin, Türk dilini kullanmak şerefini kazanmak. Toplantıda dikkat çeken 

hususlardan biri de “günaydın, tünaydın” kelimelerinin kullanılmasının istenmesidir. 

“Tea alıyorum” yerine “çay içiyorum” denilmesini istemişlerdir. “Türk vatandaşı olan 

her Türk, Türkçe konuşmalı” fikrinde hemfikir olmuşlardır. 

Haberin gösterdiği üzere dil birliği sağlama çabaları yalnızca azınlıkları baz 

almamaktadır. Her vatandaş Türkçe konuşurken yabancı kelimeler yerine Türkçe 

konuşmayı benimsemelidir. Böylelikle yabancı kelimeler anadilden çıkartılarak dil 

bağlamında kültürel birliğin sağlanması kolaylaşacaktır.  

 
Şekil 8. Türkçe değil mi? Uydur Uydur Yaz 

Kaynak: İstanbul Üniversitesi Açık Erişim, Akşam Postası, 3 Ekim 1934 
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3 Ekim 1934 tarihli Haber (Akşam Postası) gazetesinde “Benim Görüşüm” köşesinde, 

“Türkçe değil mi? Uydur Uydur Yaz!” başlıklı bir yazı yazılmıştır. Yazının içeriğinde, 

belediye seçimlerinde köprünün üzerine ve meydanlara yazılan yazı eleştirilmiştir. Yazı 

“Mutlu Vatandaş, Belediye Seçiminde reyini kullan.” şeklindedir.  

Söz konusu haberdeki eleştiride, öz Türkçe’nin kullanılmak istenmesine karşın “mutlu” 

kelimesinin “mesut” kelimesinin yerine kullanılmasına tepki vardır. Başka bir eleştiri 

de “öz yurttaş, muhterem” gibi kelimelerin yerine “vatandaş” kelimesinin 

kullanılmasına yapılmıştır. Ana dilde son derece titiz olunması gerektiğine vurgu 

yapılmıştır. Söz konusu haber de benzer şekilde dil birliği sağlama çabalarını özgün 

Türkçe kelimeler kullanmanın gerekliliğine dayandırmaktadır. Buna göre, Tüm 

vatandaşlar Türkçe konuşurken yabancı kelimeler yerine Türkçe konuşmayı 

özümsemeli ve anadiline önem vererek ‘uydurma’ kelimeler kullanmamalı, diline özen 

göstermelidir.  

 
Şekil 9. Türk Kültür Birliği Reisi Kohen Efendi 

Kaynak: İstanbul Üniversitesi Açık Erişim, Son Posta, 5 Mayıs 1934 

5 Mayıs 1934 tarihli Son Posta gazetesinin ilk sayfasında “Vatandaş Türkçe Konuş 

Meselesi” başlığı altında bir röportaja yer verilmiştir.  Röportaj Türk Kültür Birliği 

Reisi Tekin Alp (Kohen Efendi) ile yapılmıştır. Tekin Alp, kendisine yöneltilen 

“İstanbul’da ne kadar gayri Türk vardır?” sorusuna “Gayri Türk tabirini düzeltelim. 

Türk inkılabının şiarı milli birliktir. Türk inkılabı vatandaşlar arasında ayrılığı yalnızca 

mabetlerde kabul ediyor. Memleketimizde henüz Türk kültüründen ari unsurlar vardır.” 

cevabını vermiştir. Kültürsüz Türk vatandaşların neden Türkçe konuşmadığı ile ilgili 

soru hakkında hastalığı tedavi etmeden hastalığın belirtilerini gidermenin mümkün 



 2154 

olmadığını söylemiştir. Alp’e göre, vatandaşı Türkçe konuşturmak için onları 

Türkleştirmek, Türk kültürü camiasına dahil etmek gerekmektedir. 

Haberin gösterdiği üzere azınlıklar Türklük ve Türk vatandaşlığı üzerine öğrencilerden 

gelen gayri Türk tanımlamalarından rahatsızdır. Kohen’e göre azınlıklar zaten Türkçeyi 

benimseme hususunda bir beis görmemekte, kültürel ortaklıklar yaratmak açısından dil 

birliğinin rolüne önem vermektedirler. Öğrenmekte ve konuşmakta güçlük çekenler ise 

tedaviye muhtaç hastalar olarak nitelendirilmektedir. 

 
Şekil 10. Vatandaş Türkçe Konuş! 

Kaynak: İstanbul Üniversitesi Açık Erişim, Son Posta, 13 Eylül 1934 

Son Posta gazetesinde 13 Eylül 1934’te “Halkın Sesi” adlı köşede “Vatandaş Türkçe 

Konuş!” başlıklı bir köşe yazısı yer almıştır.  Yazının içeriğinde “Vatandaş Türkçe 

Konuş!” meselesinin unutulmasına ilişkin bir eleştiri vardır. Köşe yazarı bu konuyu 

vatandaşlar ile konuşmuştur. Bir vatandaş, kanunun cinsiyet ve mezhep ayırmadan 

tabiiyetimize haiz olan herkesi Türk olarak kabul ettiğini ve Türklüğü kabul edenlerin 

dillerinin Türkçe olduğunu, Türkiye Cumhuriyeti’nin resmi dilinin de Türkçeden başka 

bir şey olmadığını vurgulamıştır. Ayrıca, vatandaşların bu topraklar üzerinde hala başka 

dil konuşmalarının yanlış olduğunu, memleketin havası, suyu ve parasıyla yaşayan 

insanların dilimize hürmet etmelerini ve dilimizi öğrenmelerini istediklerini de 

söylemiştir. Başka bir vatandaş ise şahit olduğu olayları şöyle anlatmıştır:  

Sabah Beykoz’dan vapura bindim, güvertede Rumca, Ermenice, 

İspanyolca, Almanca, Fransızca ve İngilizceden başka bir dil 
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konuşulmuyordu. Hatta bir Siirtli aile de Arapça konuşuyordu. 

Yanımda Fransızca konuşan tatlı su frengine az kalsın ‘vatandaş 

Türkçe konuş’ diye bağıracaktım. Çünkü bu tatlı su frengi yarım 

Fransızcası arasında Türkçe kelimler de kullanıyordu. Öğle 

yemeğimi Sultanahmet’te bir yerde yedim, lokanta da Türk kalabalığı 

olmasına rağmen lokanta sahibi ve çırakları Arnavutça 

konuşuyorlardı. Jilet almak için Eminönü’nde bir mağazaya girdim. 

Mağaza sahibi ile satıcı kız İspanyolca konuşuyorlardı. Ben kendimi 

Türkiye’nin irfan ve kültür odağı olan İstanbul’da değil Babil 

kulesinde zannettim. Bizim kendilerine Türklüğü bahşettiğimiz bu 

insanlar bizi ve dilimizi sevmiyorlarsa burada oturmasınlar. 

Anlaşılacağı üzere kamusal alanda Türkçe konuşulması, öğrenci gençler başta Türk 

toplumunu için kayda değer önem taşımaktadır. Halk vapurda, trende, sokaklarda 

Türkçe bilseler dahi başka dillerde konuşan vatandaşlardan rahatsız olduklarını zaman 

zaman dile getirmiş ve bundan yüksünmemiş, “Vatandaş Türkçe Konuş!” meselesini 

gündemden düşürmemişlerdir. Bu noktadan hareketle devlete düşen arzulanan vatandaş 

yaratma rolünün toplum tarafından benimsendiğini, toplumun devletin bir temsilcisi 

olarak hareket etmeyi görev edindiği anlaşılmaktadır.  

 
Şekil 11. Türkiye’de Türkçe 

Kaynak: İstanbul Üniversitesi Açık Erişim, Vakit, 15 Şubat 1930 

Vakit gazetesinin 15 Şubat 1930 tarihli sayısında “Türkiye’de Türkçe” başlıklı bir köşe 

yazısı dikkat çekmektedir. Yazıda Türkiye’de, Türk müessesesi olduğunu iddia eden bir 
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yerin, bir lokantanın, bir mağazanın bir Atina, bir Pire olmasının doğru olmadığına 

dikkat çekilmiştir. Müesseselerde defterlerin Türkçe tutulacak, tüm işlemler Türkçe 

yapılacaksa konuşma dilinin de Türkçe olması gerektiği vurgulanmıştır. Yazı 

“Türkiye’de her müessese dili Türkçe” sloganı ile bitmiştir. 

Bu haberde dikkat çeken husus ise Türk dilinin Türkiye’nin kurumsallaşmasında elzem 

olduğu üzerinedir. Dilin kurumsallaşması yalnızca devlet daireleri ve bürokraside değil 

aynı zamanda tüm özel işletmelerde ve kamusal alanlarda kullanılması gerekliliği 

üzerinedir. Dilsel anlamdaki kültürel birlik güçlü Türk devletini yaratacak böylelikle 

Türk devleti de diğer devletlerden ayrışarak kendi özgün varlığını sağlamlaştıracaktır. 

 
Şekil 12. Türk’ü Seven Türkçe Konuşur 

Kaynak: İstanbul Üniversitesi Açık Erişim, Son Posta, 16 Haziran 1934) 

Son Posta gazetesinin 16 Haziran 1934 tarihli sayısının ilk sayfasında “Türk’ü Seven, 

Onu Sayar, Türkçe Konuşunuz!” adlı habere yer vermiştir. Haberin içeriği, İzmir’in 

koyu milliyetçi Türk gençliği arasında güçlü bir kültür mücadelesinin başladığıyla 

ilgilidir. Haberin ayrıntıları şöyledir: 

Bugünlerde ‘Türkçe konuşma’ savaşı son hızını almıştır. Halkevi, 

şehrin her semtinde gençlik gruplarına birer hüviyet varakası (nüfus 

cüzdanı) vererek bu savaşa yüzlerce genci memur etmiştir. Gençler 

Türkçe görüşmeyen yerli unsurlara nazikane kartlar uzatarak Türkçe 

görüşmeyenleri, konuşmaya davet ediyorlar. Bu kartlarda şu satırlar 

yazılıdır: 
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1- Yurttaş, Türk isen Türkçe konuş… 

2- Türk’ü seven onu sayar. Türkçe konuşunuz… 

3- Türkçeden başka dille konuşmak, Türk’ü incitir. 

4- Türkçe konuş, senin milliyetinden şüphe edilmesin… 

5- Türk olup da Türkçe konuşmayanlar, Türklüğe hakaret etmiş 

olurlar. 

Buna göre, toplumda kültürel birliği sağlama açısından en önemli vazife gençlere 

düşmektedir.  “Gençlik gerek kültür gerek dil savaşında büyük bir hassasiyet ve 

Türklüğe yakışan bir tevazu ile hareket ederek, lüzumsuz taşkınlıkların önüne geçiyor.” 

ifadesinin gösterdiği üzere, gençler yalnızca Türkçe’nin önemi ve gerekliliği için 

hatırlatmalar yapmakla kalmamış, aynı zamanda toplumun Türkçe konuşmayan 

kesimlerinin de rahatsızlığından doğacak taşkınlığını önüne geçmek için büyük bir 

özveri göstermiştir. 

 
Şekil 13. Türkçe Konuşunuz 

Kaynak: İstanbul Üniversitesi Açık Erişim, Anadolu, 14 Eylül 1935 

Anadolu gazetesinin 14 Eylül 1935 tarihli sayısının ilk sayfasında Haydar Rüştü 

Öktem’in “Türkçe Konuşunuz!” adlı yazısı yer almaktadır. Öktem’in yazısında dikkat 

çeken kısımlar şunlardır: 

“…Sokaklara ‘Türkçe konuş vatandaş, Türkçe konuşmayan Türk 

değildir’ yazılı yaftalar, levhalar asıldığı halde vapurda, tramvayda, 

otobüste, sokakta ve çarşıda, Türkçeden başka dillerle konuşuluyor 
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ve buna da tahammül ediliyor… Bunca emekler, bunca şehitler 

vererek düşmandan kurtardığımız bu çevreyi, hala ve utanarak 

söylüyoruz ki, Rumcadan, Arnavutçadan kurtaramadık. İçimiz 

yanarak itiraf ediyoruz ki; bu gidişle, bu tutumla birçok seneler daha, 

vapurlarda, yollarda, tramvaylarda kulaklarımızı bu yabancı diller 

tırmalayacak ve bu tırmalayışın acıları yüreklerimizi kavurup 

gidecektir… Bu memlekette bir bölük halkın Rumca, Yahudice, 

Arnavutça gibi yabancı dillerle konuşmaları bu yurdu ve bu ulusu ne 

Rum ne Yahudi ne de Arnavut yapmaz. Bu konuşmalar ne 

ruhlarımızda bir değişiklik ne kültürümüzde bir eksiklik getiremez. 

Fakat neden bu güzel, bu öz Türk illerinde yabancı diller 

kulaklarımızı tırmalasın ve neden dışarıdan gelen Türk ve yabancı 

herkese; bu memlekette Türkçeden farklı dillerin konuşulduğunu ilk 

bakışta anlatan bir hal sürüp gitsin? …Hiç Türkçe bilmeyen 

yabancılara söyleyecek sözümüz yoktur. Fakat, yıllardır bu 

memlekete yerleşmiş, Türklük iddia etmiş, Türklük haklarından 

yararlanmış Türkçe bilen insanların Türkçeden ari başka dillerde 

konuşmalarında hiçbir özür dinleyemeyiz ve yabancı dil konuşmaya 

devam etmelerini küstahlık sayarız. Vatandaşım diyenler, Türkçe 

konuşmalıdırlar.” 

Görüleceği üzere, dil meselesi yalnızca kültürel birliği sağlama açısından ve yalnızca 

Museviler/Yahudiler gibi tarihsel azınlıklar için değil aynı zamanda Arnavutlar gibi 

tarihsel azınlıktan olmayan gruplar için de önemli ve geçerli bir mesele olarak 

karşımıza çıkmaktadır. Yani, dil meselesinin kültürel birliği sağlama hususu giderek 

ateşlenmiştir. Bu birliğin benimsenmesinin gerekliliği vurgusunun da ötesinde ‘kulak 

tırmalayıcı’ ifadesinden de anlaşılacağı üzere yabancı dillere karşı ciddi bir ön yargı 

oluşmuştur.  



 2159 

 
Şekil 14. Dil İnkılabı Yaşadık, ancak… 

Kaynak: İstanbul Üniversitesi Açık Erişim, Akşam, 6 Ağustos 1937) 

Akşam gazetesinin “...Koskoca bir dil inkılabı yaşadık, yaşıyoruz. Halbuki gazetelerde 

şuna yakın bir ilan okuduk; ‘İzmir Enternasyonal Fuarında ekspozanlar enteresan 

eşantiyonları vitrinlerinde… Fazla söze hacet var mı?” eleştirisinin yanı sıra bir 

karikatüre de yer vermiştir. Karikatürde iki vatandaş bir ilan incelemektedirler. İlanda 

‘Tedansan- Gala Suvare- Süper konsomasyon’ yazmaktadır. Aralarında geçen diyalog 

şu şekildedir: “- Bu ilan hangi güne ait acaba? - Dil inkılabından evvelki günlere ait 

olsa gerek!”  (Akşam, 1937).  Dolayısıyla burada dil inkılabından önce kullanılan 

yabancı sözcüklerin değişmemesinden vatandaşın rahatsız olduğu görülmektedir. 

 
Şekil 15. Vatandaş Türkçe Konuş 

Kaynak: İstanbul Üniversitesi Açık Erişim, Akşam, 4 Ocak 1938) 
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Gazeteci Hasan Kumçayı köşe yazısında kampanyaya bir eleştiri getirmiştir. 

Arkadaşlarından birisinin bir akşam dışarı çıktığında Türkçeyi iyi konuşmayan bir 

vatandaşın Fransızcayı da kötü konuştuğunu duyunca yazdığı bir fıkrayı köşesine 

taşımış: “Eğer bir vatandaşın Türkçe konuşması, ben yok gelmek oraya… Sen gelmek 

buraya… kabilinden bir Türkçe olacaksa, vazgeçtik bunun propagandasından… Bu 

vatandaş mademki mutlaka bir dili bozacak varsın Fransızcayı berbat etsin.”  Buna ek 

olarak Hasan Kumçayı şöyle devam etmiştir “Biz böyle değil, başka türlü düşünüyoruz: 

‘Asıl mesele bugünkü vatandaşların Türkçe konuşması değil, yarınki vatandaşların 

Türkçe konuşması. Türk harsını almasıdır. Yarınki vatandaşların iyi Türkçe konuşması 

için bugünkülerin Türkçeyi bozmalarına zarar yok, tahammül edelim. Tek Türkçe 

konuşsunlar.’ diyoruz. Bilmem hakkımız yok mu?”. Anlaşılacağı üzere Türkçeleştirme 

politikasının kısa dönemli bir hükümet politikası değil, uzun erimli bir devlet politikası 

olması hedeflenmiştir.  

 
Şekil 16. Vatandaş Türkçe Konuş Kampanyası Kanun Teklifi 

Kaynak: İstanbul Üniversitesi Açık Erişim, Tan, 6 Ocak 1938 

Vatandaş Türkçe Konuş! kampanyası yalnızca basın ve medyada yer almakla sınırlı 

kalmamış, aynı zamanda yasal bir zemin de oluşturulmaya çalışılmış ancak yasalaşma 

süreci nihayete erememiştir. Öyle ki, dönemin Manisa Milletvekili Sabri Toprak tüm 

vatandaşların Türkçe konuşmaları için kanun teklifi vermiştir. Toprak, Türk vatanında 

yaşayıp, Türk’ün aşını yiyenlerin Türkçe yerine yabancı dil konuşanların en ağır 

şekilde cezalandırılmalarını istemiştir (Tan Gazetesi, 1938). Toprak’ın kanun teklifi 

yapılan şu açıklama ile reddedilmiştir: 

Türk kültürünün en mühim kaynaklarından biri olan üniversitede 

kuvvetli ve canlı bir milli ruhun yaşaması zaruri bir meseledir.  Böyle 
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kuvvetli bir milli ruhun yaşaması için de üniversitenin başında 

olanların Türk olması zaruridir. Üniversitede ecnebi profesörler, 

derslerde ilmi ve fenni araştırmalar yaptırmak, talebeye ilmi metotlar 

öğretmek için faideli olabilirler fakat üniversitede milli ruhu 

yaşatmak için mühim bir amil olamazlar. Üniversite, sadece bilgi 

veren bir kurum olsaydı bütün unsurlarının yabancı olmasından 

büyük bir mahzur doğmayabilirdi. Fakat üniversite sadece bilgi veren 

bir kurum değildir. Milli kültürü yaratacak ve aşılayacak bir ocaktır.  

Buranın idaresi yabancı unsurların eline verilemez. Rektörü ve 

profesörleri yabancı olan bir milli kültür kurumunun milli Türk 

ruhunu yaşatmasına imkân yoktur (Tan Gazetesi, 1938). 

SONUÇ  

Yukarıda elde edilen bulgulardan anlaşılacağı üzere “Vatandaş Türkçe Konuş!” 

kampanyası Yeni Türkiye devletinin ulusal kimliğini inşa sürecinde toplumsal düzeyde 

kullanılan bir politika olarak karşımıza çıkmaktadır. İlgili kampanya, arzu edilmesine 

rağmen, kanunlaşmamış ve resmi politika haline dönüşmemiştir. Devlet bizzat 

kampanyayı sahiplenmemiş, ancak devlet dışı bir aktör olarak talebe cemiyetinin 

başlattığı bu kampanyanın basın ve kamuoyuna yansımasına da engel olmamıştır. Söz 

konusu yansımalarda devletin dolaylı temsilciliğini genç öğrenciler üzerinde, devlet 

politikasının topluma yansımalarını da Museviler/Yahudiler başta olmak üzere 

azınlıklar üzerinde gerçekleştiği tespit edilmiştir. Bununla birlikte, dil birliği 

çabalarının yalnızca azınlıklar üzerinde değil, aynı zamanda dili iyi konuşmaya eğilim 

göstermeyen ve yabancı sözcükler kullanmada ısrarcı olan çoğunluk kesimini de 

ilgilendirdiği saptanmıştır. Bu noktadan hareketle, “Vatandaş Türkçe Konuş!” 

kampanyası, yalnızca azınlıkları değil çoğunlukları da dahil etme arzusunun bir 

uzantısı olduğunu öne sürmekle birlikte, arzulanan vatandaş yaratma düşüncesinin de 

bir yansıması olduğu tespit edilmektedir. Dolayısıyla, kampanyanın toplumun tüm 

gruplarını hedefleyen bir program olduğunu ve ulus devleti yaratmak için ulusal 

vatandaşı dil birliği sağlayarak kültürel anlamda inşa etmenin benimsendiğini 

vurgulamak gerekmektedir.  

Bu minvalde modern ulusal kimlik teorilerinin, Gellner (2008), Hobsbawn (1995) ve 

Anderson’un (1995) öne sürdüğü üzere basın ve medya gibi kültürel görüngülerin 
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ulusal kimlikleri yaratmakta etkili olduğu fikri, 1930’lar Türkiye’si göz önünde 

bulundurulduğunda, arzulanan vatandaşı elde etmekte işlevsel bir politika olarak 

karşımıza çıkmaktadır. İlgili tarihsel bağlam ele alındığında, dil birliği sağlama 

hususundaki çalışmaların gösterdiği üzere, dil birliği çabaları yalnızca azınlıkları hedef 

almamış, devlet tarafından da direkt ve resmi olarak desteklenmemiştir (örn. Akgönül, 

2011; Oran, 2004). Musevi/Yahudi ve diğer azınlıklar kadar tüm toplumsal grupları 

hedef aldığından ve resmi bir veçheye bürünmediğinden, “Vatandaş Türkçe Konuş!” 

kampanyası ile başlayan dil birliği oluşturma çabalarının toplumu ayrıştırmak yerine 

birleştirmek, toplumsal huzuru ve sükûneti sağlama hedefleri güderek ulusal kimliği 

birleştirmenin bir aracı olarak kullandığını ifade etmek gerekmektedir.  

Tarihsel süreç boyunca millet sistemiyle yönetilen Osmanlı İmparatorluğu’nun 

ardından varoluş sürecini başlatan Yeni Türkiye ulus devleti, kuruluşunu takip eden 

süreçte farklı katmanlarından oluşan toplumunu tek bir ulusal kimlik yaratmak için pek 

çok siyasi veçhenin yanında dil birliği sağlamaya da gayret göstermiştir. Bu doğrultuda 

dilin, ulusal kimlikleri yaratmak ve birleştirmek için ulus devletlerin inşasında 

başvurduğu en temel araçlardandır anlayışıyla hareket ederek çeşitli mekanizmalar 

geliştirmiştir. Bürokratik işlerde Türkçenin anadil olarak benimsenmesi resmi olarak 

devlet tarafından benimsenen bir politika olmuş, ancak kamusal alanda tek dilliği 

bizatihi olarak devlet benimsememiş, ancak basında sıklıkla kullanılan bu 

kampanyanın önüne de geçmemiştir geçmeyi de tercih etmemiştir. 

Yeni Türkiye’nin ulus devlet inşasındaki dil politikasının takipçileri, devlet dışı bir 

aktör olarak genç üniversite öğrencileri ve basın olmuş, arzulanan şey ise tek dil 

benimseyen vatandaş yetiştirmekle birlikte, “Vatandaş Türkçe Konuş!” kampanyasıyla 

gazetelerde dil birliği sağlama çabalarının gerçekleştirilmesi amaçlanmıştır. Yapılan 

çalışmada, söz konusu amacın göreceli olarak gerçekleştiğini, 1930’lu yılların 

başlarında artan haberlerin sayısının yıllar geçtikçe azaldığını ve 1940’a geldiğinde 

benzeri haberlere rastlanmadığı olgusuna dayanarak söylemek mümkündür. Söz 

konusu araştırma evreninin kapsamı yalnızca 1930’lu yıllar gazete arşivleri olduğu için, 

gelecek çalışmalarda ilgili dönemin yakınları, tanıklıkları ve hatıralarının incelenmesi, 

ulaşılan bu sonucu yeniden sorgulamak adına faydalı olacaktır. 

Diğer taraftan belirtmek gerekir ki, bu çalışma dil birliği sağlama çabalarının ulusal 

kimlik konsolidasyonunda yalnızca azınlıkları değil toplumun tamamını hedeflediğini 
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gösterdiğinden, kültürel bir görüngü olarak dilin, ulus devletin direkt ve dolaylı ortak 

hissiyatlar kadar, ortak aidiyetler yaratarak vatandaş inşa etme aracı olarak 

kullanıldığını açıkça ortaya koymaktadır. Çalışmanın ana sorusu olan “Vatandaş Türkçe 

Konuş kampanyasının niteliği nedir?” sorusuna alınan yanıtlar da dilin vatandaş inşası 

için bir araç olarak kullanıldığını göstermektedir. Başka bir ifadeyle, ‘Dil ulusu inşa 

eder’ şiarını benimseyen Yeni Türkiye devleti, vatandaşlarına pek çok alanda tek dil 

ilkesini uygulayarak, Türk devletini merkezileştirme, Türk toplumunu da kültürel 

anlamda ortaklaştırmayı hedefleyerek, dili bir vatandaş inşası projesi olarak direkt ve 

dolaylı olarak kullanmıştır. 
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Özet 

11. yüzyılda Avrupa’da Roma Hukuku’nun canlanması, Roma Hukuku’na ait metinlerin 

incelenmesi, şerhler yazılması ve bunların hukuk eğitiminde kullanılmasına yol açmıştır. 13. 

yüzyıla gelindiğinde ticaretin gelişmesi ve Avrupa’nın pek çok yerinden gelen öğrencilerin 

İtalya’da hukuk eğitimi almasıyla, Roma Hukuku Avrupa’da ortak hukuk haline gelmiş ve 

doğrudan uygulanma imkânı bulmuştur. Ancak 19. yüzyıldaki Kodifikasyon (kanunlaştırma) 

hareketleri, Avrupa’da Roma Hukuku’nun doğrudan etkisini azaltmıştır. Bununla birlikte Roma 

Hukuku’nun, hukuk kurallarının, kavramlarının oluşturulması yönündeki etkisi ise devam 

etmiştir. Roma Hukuku günümüzde doğrudan uygulanmamakla birlikte, çağdaş hukuk 

sistemlerinin büyük kısmına kaynaklık yapmış ve temellerini oluşturmuştur. Almanya, İtalya, 

Fransa, İsviçre ve Türk Hukuku’nda özel hukuk ilkelerinin çoğu Roma Hukuku’na 

dayanmaktadır. Kanunlaştırma hareketlerinin hukukumuza yansıması Osmanlı Dönemi’nde 

başlamış ve çeşitli alanlarda Avrupa’dan kanunlar iktibas edilmiştir. Medeni Hukuk alanında ise 

iktibas etmek yerine yeni bir kanun yapılması yolu benimsenmiş ve Mecelle hazırlanmıştır. 

Mecelle, hukukumuzda Cumhuriyet Dönemi’ne kadar uygulama alanı bulmuştur. Cumhuriyet 

Dönemi’ne gelindiğinde ise İsviçre’den iktibas edilen Medeni Kanun ve Borçlar Kanunu 

yürürlüğe girmiştir. Böylece Türk Özel Hukuku da Roma Hukuku temelli Kara Avrupası hukuk 

sistemine dahil olmuştur. Bu çalışmanın amacı Avrupa ülkelerindeki kanunlaştırma hareketleri 

ile bu hareketlere Roma Hukuku’nun etkisini ve bu etkinin Türk Hukuku’na yansımasını 

incelemektir. Çalışmada Roma Hukuku araştırmalarının Orta Çağ’da nasıl başladığı, 

Avrupa’daki kanunlaştırma hareketlerini nasıl etkilediği tarihi süreç içerisinde 

değerlendirilmiştir. Bu değerlendirme konunun Türk hukukuna yansıması bakımından önemlidir. 

Ardından bu çerçevede Osmanlı ve Cumhuriyet dönemleri, incelenmiştir. Roma hukuku 

günümüzde oluşturduğu temel hukuk ilkeleri ile etkisini sürdürmektedir. Romalı hukukçuların 

toplumun ihtiyaçlarına uygun hukuki çözümler üretme yeteneği, günümüze örnek teşkil 

etmektedir. Bu çalışmada yerli ve yabancı kaynaklardan yararlanılarak bir yandan tarihi süreç 

ortaya konulurken diğer yandan bu sürecin hukukumuza nasıl yansıdığı değerlendirilmiştir. 

Anahtar Kelimeler: Roma Hukuku, kodifikasyon (kanunlaştırma), Türk Hukuku, medeni 

kanun, mecelle. 

JEL Kodu: K15 
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THE IMPACT OF ROMAN LAW ON THE CODIFICATION 

MOVEMENTS IN EUROPE AND ITS REFLECTION ON  

TURKISH LAW 

 

Abstract 

In the 11th century, the revival of Roman Law in Europe led to the study of Roman Law texts, 

the writing of commentaries and their use in legal education. By the 13th century, with the 

development of trade and students from many parts of Europe studying law in Italy, Roman Law 

became the common law in Europe and found the opportunity to be directly applied. Although, 

the codification movements in the 19th century reduced the direct impact of Roman Law in 

Europe, its influence on the formation of legal rules and concepts persisted. Furthermore, while 

Roman Law is no longer directly applied today, it remains the source and foundation of most of 

the contemporary legal systems. Most of the principles of private law in Germany, Italy, France, 

Switzerland and Turkish Law are based on Roman Law. The reflection of the codification 

movements on our law started in the Ottoman Period and laws were quoted from Europe in 

various fields. In the field of Civil Law, instead of importing, a new law was adopted and Mecelle 

was prepared. Mecelle found application in our law until the Republican Period. In the 

Republican Period, the Civil Code and the Code of Obligations, which had been adopted from 

Switzerland, entered into force. Thus, Turkish Private Law was included in the European legal 

system based on Roman Law. The aim of this study is to examine the codification movements in 

European countries and the impact of Roman Law on these movements and the reflection of this 

impact on Turkish Law. The study evaluates how Roman Law research began in the Middle Ages 

and how it affected the codification movements in Europe in the historical process. This 

evaluation is important in terms of the reflection of the subject on Turkish law. Then, the Ottoman 

and Republican periods are analyzed within this framework. Roman law continues to be 

influential today with the basic legal principles it has established. The ability of Roman jurists to 

produce legal solutions suitable for the needs of society sets an example for today. This study 

utilizes both domestic and foreign sources to reveal the historical process and to evaluate how 

this process is reflected in our law. 

Keywords: Roman Law, codification, mecelle, civil law, Turkish Law. 

JEL Code: K15  
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GİRİŞ 

Hukuk kuralları ve kurumlarının tarihi gelişimini bilmek, bu kuralların doğru 

anlaşılmasına katkı sağlar. Böylece eski hukuk kurallarının, günümüz hukuk 

sistemlerini nasıl etkilediğini sağlıklı şekilde değerlendirmek mümkün olur. Bu nedenle 

hukuk tarihi araştırmaları açısından Roma Hukuku’nun önemi büyüktür (Karadeniz 

Çelebican, 2020, s. 11; Umur, 1974, s. 319). Özellikle küçük bir şehir devleti olarak 

doğup, bir imparatorluk haline gelen Roma’nın ve Romalılara ait hukukun gelişimi, 

ekonomik, toplumsal ve siyasi ihtiyaçlara cevap verecek hale gelmesi, hukuk tarihi 

açısından adeta bir laboratuvar niteliğindedir (Karadeniz Çelebican, 2020, s. 11; 

Tahiroğlu ve Erdoğmuş, 2022, s. 11).  

Avrupa’da kanunlaştırma hareketleri, Roma Hukuku’nu temel alarak başlamış ve 

yaygınlaşmıştır. Bu hareketlerde toplumların kendilerine özgü kuralları dikkate 

alınmakla birlikte, özel hukuk alanında Roma Hukuku’nun önemli etkisinin olduğu 

görülmektedir. Kanunlaştırma hareketlerinin Avrupa’da başladığı dönemde bunun 

Osmanlı Devleti’ne yansıması hemen olmamıştır. Ancak yakın dönemlerde yapılan 

reformlar ve ardından Tanzimat Fermanı’nın ilanı, Osmanlı Devleti için de hukuk 

düzeninde değişiklikleri beraberinde getirmiştir.  Cumhuriyet Dönemi’nde ise bu 

dönüşüm tamamlanmış ve temel kanunlar Avrupa hukuklarından iktibas edilmiştir. Bu 

çerçevede Roma Hukuku’nun etkisi, iktibas edilen kanunlarla hukukumuza yansımıştır.   

Roma Hukuku, sadece bugünkü kuralların temelini teşkil eden hükümler olarak 

değerlendirilemez. Zira bu hukukun etkisi, Avrupa’da kanunlaştırma hareketlerine 

temel teşkil etmesiyle sınırlı değildir. Romalı hukukçular aynı zamanda bir hukuk 

kuralının hukuki bir ihtilafa uygulanması ve hakkaniyetli çözüm üretilmesi için 

kullandıkları yöntemlerle de bugünün hukukçularına yol göstermektedir. Romalı 

hukukçuların en önemli niteliklerinden birisi de burada karşımıza çıkmaktadır. Onlar 

hukuki sorunların çözülmesinde uygulanacak yöntemleri bulup, hukuki kuralları tespit 

ederek, çözüm yollarını da açıkça belirtmişlerdir (Akıncı, 2022, s. 4; Karadeniz 

Çelebican, 2020, s. 10; Schwarz, 1943, s. 14; Umur, 1974, s. 317). Bugün özel hukuk 

alanında karşımıza çıkan sözleşme, mülkiyet, rehin, aynî hak gibi temel kavramlar, 

Romalı hukukçular tarafından oluşturulmuş ve içerikleri belirlenmiştir (Karadeniz 

Çelebican, 2020, s. 10; Söğütlü, 2022, s. 44).  
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Romalı hukukçular, çalışma yöntemi olarak daha çok meseleci (kazuistik) yöntemi 

benimsemişlerdir. Hukukun teorisi ile fazla ilgilenmemişlerdir. O dönemdeki hukuk 

anlayışına uygun olarak somut olaylardan somut çözümlere ulaşmışlardır. Ancak bu 

durum kuralları sistematize etmedikleri anlamına gelmemektedir. Özellikle Yunan 

felsefesinin etkisiyle analiz ve sentez tekniğini kullanarak, oluşturulan yeni 

kavramların belirli bir sistem içinde yer almasını sağlamışlardır (Tahiroğlu ve 

Erdoğmuş, 2022, s. XV; Umur, 1974, s. XIX; Ayiter, 1978, s. XVII).  

Çalışmamızda kısa bir Roma Hukuku tarihçesi verildikten sonra, Avrupa’daki 

kanunlaştırma hareketleri ana hatlarıyla incelenmiş, ardından hukukumuzdaki 

gelişmeler değerlendirilmiştir. Böylece Avrupa’daki kanunlaştırma hareketlerinin 

ülkemize yansıması ve bunun sonucunda Roma Hukuku’nun hukukumuza etkisi ortaya 

konulmaya çalışılmıştır. 

ROMA HUKUKU’NUN GENEL TARİHÇESİ 

Roma Hukuku, Roma şehrinin kuruluş tarihi olarak kabul edilen MÖ 753 tarihinden, 

Doğu Roma İmparatoru Iustinianus’un MS 565’teki ölümüne kadar geçen süre içinde 

uygulanan hukuktur. İmparator Diocletinaus’un MS 395’te Roma’yı doğu ve batı 

şeklinde ikiye ayırmasından sonra, Batı Roma İmparatorluğu MS 476 tarihinde 

yıkılmış, Doğu Roma ise 1453 tarihinde Türkler’in İstanbul’u fethine kadar devam 

etmiştir (Akıncı, 2022, s. 1; Karadeniz Çelebican, 2020, s. 1). Buna karşılık Roma 

Hukuku siyasi tarihten farklı olarak MS 395’te değil, Iustinianus’un MS. 565’te 

ölümüyle sona ermiştir. Bunun nedeni MS 565’ten sonra Roma Hukuku’nun 

bozulmaya başlamasıdır. Bozulma aslında bu tarihten çok önce başlamıştır, ancak 

Iustinianus Roma Hukuku’nu yeniden canlandırmak için önemli adımlar atmıştır. 

Ölümünden sonra ise yozlaşma ve bozulma devam etmiştir. Bu nedenle Roma Hukuku 

açısından dikkate alınan zaman dilimi, Roma Devleti’nin kuruluşundan Iustinianus’un 

ölümüne kadar geçen süredir (Akıncı, 2022, s. 1). 

Iustinianus, MS 527’de Doğu Roma imparatoru olarak tahta çıktığında amacı eski 

Roma İmparatorluğu’nu canlandırmaktı. Bunun için önce barbar1 kavimlerin işgali 

 
1 Romalılar, Cermen halklarını barbar kavimler olarak nitelendiriyorlardı. Cermenler kavimler göçü ile Batı 

Roma’ya sürekli saldırıda bulunmuş, 476 yılında Batı Roma İmparatorluğu’nun sona ermesine yol açmışlardır. 
Schwarz, 1943, s. 7. 
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altında olan toprakların büyük kesimini tekrar imparatorluğa katmıştır. Aynı zamanda 

klasik dönem Roma Hukuku’nu da yeniden günün ihtiyaçlarına uygun olarak derleme 

düşüncesi taşımaktaydı. Iustinianus tarafından bu amaçla hazırlatılan ve Romalı 

hukukçuların eserleri ile imparator emirnamelerinden oluşan derlemeye Corpus Iuris 

Civilis adı verilmektedir2 (Akıncı, 2022, s. 1; Karadeniz Çelebican, 2020, s. 2; Schwarz, 

1943, s. 10). Roma Hukuku’nun modern dünya üzerindeki etkisini bu eser sağlamıştır.  

Iustinianus’un ölümünden sonra ise Roma Hukuku farklı bir sürece girmiştir. Tekrar 

elden çıkan batı topraklarında Corpus Iuris Civilis’in uygulanma imkânı kalmamıştır. 

Zira Cermen kavimleri kendi geleneklerine dayanan hukuk kurallarını kullanmışlardır. 

Dolayısıyla Corpus Iuris Civilis’te toplanan ve anlaşılması için yüksek bir kültür 

gereken Roma hukuku, İtalya’da çok sınırlı olarak uygulanmıştır (Karadeniz 

Çelebican, 2020, s. 75). Bu dönemde Roma Hukuku sadece Cermen etkisine kapalı 

kalan Po ovasında, Ravenna ve Pavia şehirlerinde ve kilisenin bağımsız bir hukuk 

sistemi geliştirmek yerine Roma Hukuku kavram ve kurallarına bağlı kalıp bu hukuku 

takip etmeye devam etmesi sebebiyle de Roma şehrinde bir ölçüde yaşayabilmiştir3 

(Karadeniz Çelebican, 2020, s. 75. Tahiroğlu ve Erdoğmuş, 2022, s. 95; Söğütlü, 2022, 

s. 134; Zimmermann, 2010, s. 1991).  

Doğu Roma ise özellikle Iustinianus’un ölümünden sonra Yunan kültürü egemenliği 

altına girmiş ve zamanla gerilemiştir. Nitekim Corpus Iuris Civilis’in Latince kaleme 

alınması ve çok fazla somut olay içermesi nedeniyle kanun olarak uygulanması 

mümkün olmamış, hatta bir süre sonra Yunanca özetleri yapılmaya başlanmıştır 

(Söğütlü, 2022, s. 135). 

Roma Hukuku’ndaki bu gerileme Iustinianus’un ölümünden 11. yüzyıla kadar devam 

etmiştir. Roma Hukuku araştırmalarına ilgi ise 11. yüzyıldan itibaren tekrar başlamıştır. 

Roma Hukuku’na yeniden ilgi gösterilmesinin temel nedeni Digesta’ya ait bir 

elyazması metnin İtalya’nın Pisa şehrinde bulunmasıdır. Bu metin günümüze kadar 

 
2 Bu isim ilk defa 1583 yılında Fransız Roma hukukçusu Dionsius Gothofredus tarafından kullanılmıştır. Karadeniz 

Çelebican, 2020, s. 48. Corpus Iuris Civilis ve bölümleri hakkında detaylı bilgi için bkz Akıncı, 2022, s. 62 vd; 
Umur, 1974, s. 266 vd. 

3 Bu dönemde Hristiyanlıkla etkileşim sonucunda meydana gelen hukuka, Kanonik hukuk adı verilmektedir. 
Söğütlü, 2022, s. 134. 
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uzanan Roma Hukuku araştırmalarının temelini oluşturmuştur 4 (Akıncı, 2022, s. 72; 

Karadeniz Çelebican, 2020, s. 76; Rado, 2014, s. 2; Ayiter, 1978, s. XVI). Böylece 

İtalya’nın Bologna şehrindeki üniversitede Roma Hukuku araştırmalarına başlanmıştır. 

Bu dönemdeki araştırmalar skolastik yönteme göre yapılmış ve hukuk alanında Corpus 

Iuris Civilis tartışmasız şekilde kabul edilmiştir (Akıncı, 2022, s. 72; Zimmermann, 

2010, s. 1984; Ayiter, 1978, s. XVI). 

Orta Çağ’da hukukçular, araştırmalarında Glossalar yani şerhler yazmak şeklinde bir 

yöntem izliyorlardı. Bu şerhler Corpus Iuris Civilis’in satır aralarına ya da kenarlarına 

yazılıyor ve kavramlar açıklanıyordu (Akıncı, 2022, s. 73; Güneş Ceylan, 2012, s. 188; 

Karadeniz Çelebican, 2020, s. 79). Bu nedenle araştırmaları yapanlara glossator adı 

verilmiştir. Glossatorların bir başka özelliği de sadece teorik açıklamalar yapmaları, 

tarihi araştırmalar yönüne girmemeleriydi (Akıncı, 2022, s. 73). 13. yüzyıla kadar 

devam eden bu araştırmalar, açıklanacak kavram kalmadığı düşüncesiyle Glossa 

Ordinaria adı verilen eserde toplanarak tamamlanmıştır (Akıncı, 2022, s. 73). 

13. yüzyıldan itibaren ise postglassatorlar adı verilen hukukçular Corpus Iuris Civilis’i 

geniş ölçüde açıklayan şerh adı verilen büyük eserler yazmışlardır5 (Sass, 2010, s. 170; 

Karadeniz Çelebican, 2020, s. 79; Umur, 1974, s. 290.). Postglossatorlar, Corpus Iuris 

Civilis’i sadece teorik olarak açıklamayıp, uygulamaya da ağırlık vermişlerdir. Örf adet 

hukuku ile yerel hukukları da dikkate almışlar ve onların çalışmaları, ileride Roma 

Hukuku’nun Avrupa’nın ortak hukuku olarak benimsenmesinin temelini 

oluşturmuştur6 (Karadeniz Çelebican, 2020, s. 80, Sass, 2010, s. 17; Pichonnaz, 2017, 

s. 345).  

ROMA HUKUKU’NUN AVRUPA’DA İKTİBASI 

İktibas ya da resepsiyon, bir ülkede gelişmiş olan hukukun, başka bir ülke tarafından 

benimsenmesidir. Tanımdan anlaşıldığı üzere resepsiyon kavramı, bir yabancılık 

unsuru taşımaktadır7 (Bozkurt, 1996, s. 6). Roma Hukuku’nun iktibası Avrupa’da 13. 

 
4 Görünür neden bu olmakla birlikte, aynı zamanda ticaretin gelişmeye başlaması ve toplumdaki canlanmanın, yeni 

hukuki kurallara ihtiyacı artırması da önemli bir faktör olmuştur. Akıncı, 2022, s. 72. 

5 Bu nedenle de bunlar commentatorlar (şerh yapanlar) olarak da adlandırılırlar. 

6 Bu duruma Roma Hukuku’nun ikinci yaşamı da denilmektedir. Sass, 2010, s. 153; Pichonnaz, 2017, s. 345). 

7 Resepsiyon Latince almak, kabul etmek anlamına gelen recipio/recipere fiilinden türemiştir. Kayak, 2014, s. 55. 
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yüzyıldan başlayarak 19. yüzyıldaki büyük kanunlaştırma hareketlerine kadar devam 

etmiştir. Ancak Roma Hukuku’nun benimsenmesi her ülkede farklı şekilde olmuştur. 

Zira bazı ülkelerde yerel hukukların ve örf adet kurallarının direnciyle karşılaşmıştır. 

Buna rağmen büyük kanunlaştırma hareketleriyle birlikte önce İtalya, Fransa, Hollanda 

gibi ülkelerde, daha sonra da Almanya’da benimsenmiştir. Ancak Almanya’da Roma 

Hukuku diğer ülkelerden daha köklü şekilde yerleşmiştir. İmparatorluğu oluşturan 

küçük Alman devletlerinde Roma Hukuku uygulanmıştır ve bunun nedeni Kutsal 

Roma-Cermen İmparatorları’nın kendilerini eski Roma İmparatorluğu’nun halefi 

saymaları ve Roma Hukuku’na özel önem vermeleridir8 (Bozkurt, 1996, s. 19; Umur, 

1974, s. 295). Öyle ki Almanya’da uygulanan Roma Hukuku’na, Corpus Iuris Civilis’in 

en önemli kısmı olan Digesta’nın diğer ismi olan Pandectea’dan esinlenerek Pandekt 

Hukuku adı verilmiştir9 (Karadeniz Çelebican, 2020, s. 8).  

Roma Hukuku, Avrupa ülkelerinde benimsendikten sonra ius commune (ortak hukuk) 

haline geldi. Bu ülkelerde tamamlayıcı hukuk olarak uygulanmaktaydı. Her ülkenin 

kendi hukuk kuralları ve devlet teşkilatı ile ilgili kuralları (statutum) öncelikle 

uygulanıyor, bunlarda bir boşluk olduğunda Roma Hukuku kuralları devreye giriyordu 

(Karadeniz Çelebican, 2020, s. 83, Koschaker ve Ayiter, 1983, s. 37; Söğütlü, 2022, s. 

139; Umur, 1974, s. 296; Pichonnaz, 2017, s. 344).  

Almanya’da 1495’te en yüksek yargı organı olarak kurulan Alman İmparatorluk 

Mahkemesi’nin (Reichskammergericht)10 Pandekt Hukuku’na göre hüküm vereceği 

kabul ediliyordu. Alt mahkemeler de kararlarının yüksek mahkeme tarafından 

bozulmaması için Pandekt Hukuku’na göre karar veriyorlardı. Böylece Almanya’da 

Roma Hukuku değişmiş, geliştirilmiş ve modernleşmiş şekliyle Cermen Hukuku ile 

uygulanmaya başlanmıştır. Bu şekilde oluşan hukuk kurallarına, doktrinde “usus 

modernus pandectarum” adı verilmiştir (Bozkurt, 1996, s. 20; Güneş Ceylan, 2012, s. 

190; Umur, 1974, s. 297; Zimmermann, 2010, s. 1988; Üçok, 1950, s. 314, 315). 

 
8 O dönemde birkaç kuzey şehri dışında geleneksel Alman Hukuku’na sadık kalan şehir de kalmamıştı. Güneş 

Ceylan, 2012, s. 190. 

9 Örneğin Fansa ve özellikle İngiltere, kendi yerli hukukları için mücadele etmişlerdir. Koschaker ve Ayiter, 1983, 
s. 389. 

10 Bu mahkemeler, Reichstag (Alman Meclisi) tarafından kurulmuş ve 1806 yılında ilga edilene kadar varlığını 
sürdürmüştür. Üçok, 1950, s. 312.) 
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Sonuç olarak Roma Hukuku gerek Almanya’da gerekse diğer Avrupa ülkelerinin 

hukuklarında temel alınmıştır. Ancak hiçbir yerde saf Roma Hukuku uygulanmamıştır. 

Ortak hukuk olarak Roma Hukuku’nun uygulanması; kilise hukuku, yerli hukuklar, örf 

adet kuralları ve özellikle Cermen hukuku etkisi altında olmuştur (Akıncı, 2022, s. 7; 

Güneş Ceylan, 2012, 190; Umur, 1974, s. 296; Üçok, 1950, s. 313). 

AVRUPA’DA KANUNLAŞTIRMA HAREKETLERİ 

Bir devlet sınırları içerindeki hukuk kurallarını, birleştirici ve bütünleştirici faaliyete 

kanunlaştırma (codification) ve bunun sonucunda ortaya çıkan eserlere de kanun adı 

verilmektedir (Bozkurt, 1996, s. 5; Örsten Esirgen, 2011, s. 39; Schwarz, 1946, s. 8). 

Avrupa’da kanunlaştırma hareketleri 17. yüzyılda başlamış, 19. ve 20. yüzyılda devam 

etmiştir. Özellikle tabiî hukuk düşüncesiyle dağınık, yerel ve Roma Hukuku ile 

karışmış halde bulunan kurallar yerine devletler, birleştirici ve kendi sınırları içerisinde 

uygulanacak özel hukuk kanunları çıkarmaya başlamışlardır. Böylece, İngiltere ve 

ABD dışında çoğu devlette özel hukuk, kanunlaşmış şekilde ortaya konulmuştur. 

Kanunlaştırma hareketleri, her devletin kendi sınırları içinde uygulanacak kuralların 

belirlenmesini sağlamıştır. Bu durum, hukuki güvenliğin temin edilmesi bakımından 

önemli bir gelişme olmuştur. Zira dağınık olan örf-adet hukuku açık ve kesin değildi. 

Oysa gelişen ekonomik hayat, açık ve kesin ilkeleri gerektiriyordu. Bu nedenle hukuki 

sorunların çözümünde kesin ilke koymak acil bir ihtiyaç haline gelmişti (Schwarz, 

1946, s. 9). Özellikle 18. ve 19. yüzyıllar arasındaki süreçte Avrupa’da doğal hukuk 

felsefesi etkisinde, önemli ve orijinal üç kanun yapılmıştır (Schwarz, 1946, s. 10). 

Kanunlaştırma hareketlerinin ilki, büyük Frederik döneminde meydana getirilmiş 1794 

tarihli Prusya Devletleri Umumi Kanunu’dur. Önemli bir eser olmakla birlikte, içerik 

ve metodu açısından eskidir. Zira kazuistik11 bir yöntemle hazırlanmıştır ve 17 binden 

fazla maddeden oluşmuştur (Schwarz, 1946, s. 10). İkinci büyük kanun, Fransa’da 

Napoleon’nun buyruğuyla hazırlanan Code Civil’dir ve 1804 yılında yürürlüğe 

girmiştir. Code Civil, pek çok ülkeye örnek teşkil etmiş bir medeni kanundur.  Üçüncü 

sırada ise 1811’de hazırlanan Avusturya Medeni Kanun’u yer alır (Schwarz, 1946, s. 

 
11 Bu yöntem, genel hüküm ve ilkeler yerine kanunun uygulanacağı tüm ihtimalleri göz önüne alır, her olaya ilişkin 

ayrıntılı hükümler konulmasını ve her bir ihtimal için ayrı çözüm getirmeyi amaçlar. Günümüzde tamamen 
terkedilmiş bir yöntemdir. Narmanlıoğlu, 2020, s. 96; Dural ve Sarı, 2022, s. 21. 
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10) ve kanunda somut olaya uygulanacak hüküm bulunmazsa, doğal hukuka göre 

çözüm aranacağı öngörülmüştür (Dural ve Sarı, 2022, s. 22). 

Kanunlaştırma hareketleri, Avrupa genelinde birçok ülkede yapılmıştır. Bununla 

birlikte öne çıkan ve bizim hukukumuz bakımından gerek iktibas ettiğimiz kanunların 

mehazlarını teşkil etmeleri gerekse hem ülkemize hem de diğer ülkelere etkileri 

bakımından önem taşıyan ülkeler, Fransa, Almanya ve İsviçre’dir. Kara Avrupası hukuk 

sistemi içinde yer alan bu ülkelerdeki gelişmeleri ayrıca incelemek gerekir. Bunun 

yanında Kara Avrupası’nda bu gelişmeler yaşanırken, Anglo Sakson hukukundaki 

durumun da ana hatlarıyla değerlendirilmesi gerekmektedir.  

Fransa 

Fransa, Roma Hukuku ile Cermen Hukuku arasındaki çatışmanın yaşandığı bir ülkeydi. 

13. yüzyılda Fransa krallığı kurulduğu zaman güney bölgelerde Roma, kuzeyde ise 

Cermen Hukuku uygulanıyordu. Başka bir deyişle ülkenin güneyinde yazılı hukuk, 

kuzeyinde ise örf-adet hukuku hakimdi (Üçok vd., 2022, s. 2; Örsten Esirgen, 2011, s. 

35; Sass, 2010, s. 173). 

Fransa’da, Bologna’dan ayrılan glossatorlara mensup hukukçular, Montpellier hukuk 

okuluna katıldılar. Bu okul yazılı hukuk bölgesinde kurulmasına rağmen, diğer 

bölgelere de hizmet etmiştir. Ancak Fransa’da kral, Roma Hukuku’nun güney 

bölgelerinde uygulanmasını kabul etmekle birlikte, bunun yayılmasından 

endişelenerek Paris Üniversite’sinde Roma Hukuku eğitimini yasaklamıştı (Tahiroğlu 

ve Erdoğmuş, 2022, s. 114).  

Fransız Hukuku’nun Avrupa Hukuku’nda önemli bir yer alması Napoleon’nun 

buyruğuyla kurulmuş bir komisyon tarafından hazırlanan 1804 tarihli Code Civil ile 

olmuştur12 (Schwarz, 1946, s. 10; Üçok vd., 2022, s. 284). Code Civil’de, Fransa’da 

eskiden yürüklükte olan hukukun büyük kısmı, saklı tutulmuş ancak hem bu hükümler 

hem de yeni hükümler doğal hukuk felsefesine göre düzenlenmiştir. Code Civil’de 

çeşitli tarihlerde önemli değişiklikler yapılmakla birlikte, Fransa’da hala yürürlükte 

bulunmaktadır (Koschaker ve Ayiter, 1983, s. 37; Örsten Esirgen, 2011, s. 37; Üçok 

 
12 Fransız Medenî Kanunu (Code Civil) pek çok kez ad değiştirmiştir. Başlangıçta adı Code Civil des Francais iken, 

1807 tarihli baskısında Code Napoleon olmuştur. Restorasyon’dan sonra tekrar eski adına dönmüş, ancak III. 
Napoleon tarafından çıkarılan kararname ile Code Napoleon adını almıştır, sonra tekrar Code Civil adıyla anılmıştır. 
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vd., 2022, s. 284). Avrupa’da pek çok devlet de bu kanunu aynen ya da küçük 

değişikliklerle kabul etmiştir. Örneğin Hollanda, İtalya, Portekiz, İspanya daha sonra 

yeniden düzenlemeler yapmış olsalar da ilk özel hukuk kodifikasyonlarında Code 

Civil’i model olarak kullanmışlardır.   

Yürürlüğe girdiği dönemde çok popüler bir medeni kanun olan Code Civil, Osmanlı 

Devleti’nde de iktibas edilmek istenmiş, ancak bu görüşü savunanlar başarılı 

olamamışlardır13. Bununla birlikte Code Civil’den sonra çıkarılmış olan daha spesifik 

alanlardaki bazı Fransız Kanunları, ufak değişikliklerle Osmanlı Hukuku’na 

alınmıştır14. 

Almanya  

Almanya siyasi birliğini geç gerçekleştirmiş bir ülkedir.  Ülke, 19. yüzyılın sonlarına 

kadar küçük Alman devlet ve prensliklerinden oluşan bir konfederasyon şeklindeydi. 

Bu büyüklü küçüklü devletlerde başı Prusya çekmekteydi15 (İmre, 1976, s. 76). Daha 

önce ifade edildiği üzere16 Almanya’da 15. ve 16. yüzyıllar boyunca ülke her ne kadar 

siyasi olarak dağınık olsa da Roma Hukuku hemen her bölgede kabul edilmiş ve 

uygulanmıştı (İmre, 1976, s. 76). Ancak 17. yüzyıldan itibaren Roma Hukuku’na karşı 

itirazlar başlamış, bazı tarihçiler ve doğal hukukçular tarafından eski Alman Hukuku’na 

doğru bir eğilim ortaya çıkmıştır. Kanunlaştırma hareketleri ile yapılan kanunlarda, 

doğal hukuk ve Cermen Hukuku etkileri görülmüştür. Ayrıca henüz siyasi birlik de 

sağlanmadığı için Almanya’yı oluşturan devletler kendileri için yeni ve milli kanunlar 

yapmışlardır17 (Üçok vd., 2022, s. 293; Velidedeoğlu, 1959, s. 47). Hukukçu Thibaut, 

Fransız Medeni Kanunu’nu esas alan bir genel medeni kanun yapmanın bölünmemiş 

bir ulus oluşumunu kolaylaştıracağı düşüncesindeydi, Savigny ise buna şiddetle karşı 

çıkmış ve tarihsel okul düşüncesine uygun biçimde, bütün ülkede uygulanabilecek bir 

 
13 Konu o dönemde Vekiller Heyeti’nde görüşülerken Sadrazam Âli Paşa ve Ticaret Nazırı Kabuli Paşa, Code 
Civil’in alınması görüşünde olmalarına rağmen Ahmet Cevdet Paşa, Fuat Paşa ve Şirvanizâde Rüştü Paşa’nın karşı 

çıkması sonucu Mecelle’nin hazırlanmasına karar verilmiştir, Aydın, 1989, s. 48. 

14 Üçok vd., 2022, s.284. Bu kanunlar 1879 tarihli Hukuk Muhakemeleri Usulü Kanunu, 1850 tarihli Ticaret Kanunu, 

1861 tarihli Ticaret Muhakeme Usulü Nizamnamesi, 1863 tarihli Deniz Ticaret Kanunu’dur. Cin ve Akyılmaz, 2020, 
s. 557. 

15 Ayrıca Prusya’nın yanında Saksonya (Sachsen), Bavyera (Bayern), Vürtemberg (Württemberg) gibi kral ya da 
prenslikler de bulunmaktaydı. 

16 bkz. 2. Roma Hukuku’nun Avrupa’da İktibası başlığı. 

17 İlk kanunlaştırma 1794’te Prusya’da yapılmıştır. 
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hukuk sistemi kurulması gerektiğini ileri sürmüştür (naklen Velidedeoğlu, 1959, s. 49; 

Zimmermann, 2010, s. 1982). Sonuçta Savingy’nin fikri hâkim olmuş ve uzun süre 

Almanya’da büyük kanunlar yapılmamıştır (Velidedeoğlu, 1959, s. 49).  

Her devletin kendi kanununu yapması, Almanya’nın hukukî birliğinin bir daha 

birleşmeyecek şekilde imkânsız hale gelmesi tehlikesini içermekteydi. Almanya’nın 

hukukî birliğinin sağlanması 1871’de Almanya’nın siyasi birliğinin sağlanmasıyla daha 

da önem kazandı (Dural ve Sarı, 2022, s. 23; İmre, 1976, s. 76; Üçok vd., 2022, s. 293). 

1873 yılında tüm Almanya’da uygulanacak bir medeni kanun hazırlanması için 

komisyon kurulmuştur. Çeşitli tartışmalardan sonra hazırlanan ikinci tasarı 1896’da 

imparator tarafından onaylanmış ve bu kanun (BGB) 1.1.1900’de yürürlüğe girmiştir 

(Dural ve Sarı, 2022, s. 23; Güneş Ceylan, 2012, s. 194; Üçok vd., 2022, s. 293). 

Böylece Alman Medeni Kanunu, Pandekt hukukçularının bir eseri olmuştur. 

İsviçre 

İsviçre kantonlardan oluşan bir ülkedir. Bu kantonların her birinin dil, toplumsal yapı 

ve hukuk açısından kendine özgü karakterleri bulunmaktadır. Bu farklılıklar, İsviçre’de 

Almanya’dan da fazlaydı. Öyle ki kantonların içinde şehirler ve hatta köyler bile ayrı 

hukuk kurallarına sahipti (Schwarz, 1946, s. 12). Almanya 15 ve 16. yüzyıllarda Roma 

Hukuku’nu uyguladığı halde, İsviçre bunu yapamamış, kantonlar muhafazakâr yapıları 

nedeniyle Roma Hukuku’na karşı koymuşlardır. Roma Hukuku’nun İsviçre’deki etkisi 

uzun süre sınırlı kalmıştır (Schwarz, 1939, s. 6; Schwarz, 1946, s. 12). Hatta o zaman 

dahil olduğu Kutsal Roma Cermen İmparatorluğu’nda, imparatorluk mahkemesi 

kurulduğunda İsviçre bu mahkemenin kararlarına uymaya şiddetle karşı çıkmıştır 

(Schwarz, 1939, s. 7).  

Tüm bu katı tutumlara rağmen diğer Avrupa ülkelerinde başlayan kanunlaştırma 

hareketleri İsviçre’ye de yansımış, ancak her kantonun kendi kanunlarını yapması 

şeklinde bir hareket şeklinde ortaya çıkmıştır. Bazı kantonlar, kanunları Fransa ya da 

Avusturya’dan alırken, bazı kantonlar yeni kanun yapmamayı mevcut hükümlerini 

uygulamaya devam etmeyi tercih etmiştir. Zürih kantonu ise kendi yerli hukuk 
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kurallarından oluşan bir kanun yapmıştır18 (Schwarz, 1946, s. 13). Bu esnada tüm 

konfederasyonu kapsayan bir kanun yapma düşüncesi de belirmiş ve 1874’te kabul 

edilen yeni anayasadan sonra kantonlar arasından hukuk birliğini sağlamak için 

çalışmalar başlamıştır (Schwarz, 1946, s. 14). Bu çerçevede ilk olarak 1881 yılında 

İsviçre Borçlar Kanunu çıkarılmıştır. Ticaret hukuku ve borçlar hukukunu içeren bu 

kanundan sonra, 1907 yılında İsviçre Medenî Kanunu kabul edilmiştir. Bu kanunun 

mimarı büyük hukukçu Eugen Huber’dir19. Daha sonra 1881 yılında İsviçre Borçlar 

Kanunu, yeniden gözden geçirilerek İsviçre Medenî Kanunu’nun beşinci bölümü kabul 

edilmiştir (Akipek vd., 2022, s. 37; Dural ve Sarı, 2022, s. 24). İsviçre Medenî Kanunu 

ağırlıklı olarak Cermen Hukuku etkisindedir (Schwarz, 1939, s. 15). Bununla birlikte 

Borçlar Kanunu’nda Roma Hukuku ilkeleri çok baskındır (Umur, 1974, s. 321).  

Avrupa’da Alman Medenî Kanunu ile İsviçre Medenî ve Borçlar Kanunlarının 

yürürlüğe girmesiyle Roma Hukuku’nun doğrudan uygulanması yürürlükten 

kalkmıştır. Ancak Roma Hukuku modern kanunlarda ilkeler haline dönüşmüştür ve 

dolaylı biçimde günümüzde de yürürlüktedir (Sass, 2010, s. 175; Tahiroğlu ve 

Erdoğmuş, 2022, s. 110). Ülkemiz, İsviçre Medenî Kanunu’nun 1926 yılında iktibas 

edilmesiyle özel hukuk alanında Roma Hukuku sistemi içine girmiştir. 

İngiltere 

Avrupa ülkeleri hukuk sistemlerinden (Kara Avrupası hukuk sistemi) tamamen ayrı 

olmakla birlikte İngiliz Hukuku (Anglosakson hukuk sistemi) üzerinde de kısaca 

durmak gereklidir. İngiltere kendi geleneklerine Avrupa’nın diğer ülkelerine göre daha 

fazla bağlıdır. Bu sebeple İngiltere’de Roma Hukuku’nun iktibasına çok güçlü şekilde 

karşı konulmuştur. İngiliz Hukuku, yöntem, ilkeler ve kavramlar bakımından Roma 

Hukuku kaynaklı hukuklardan ayrılmıştır (Koschaker ve Ayiter, 1983, s. 37; Schwarz, 

1943, s. 17; Gürten, 2016, s. 190). Aslında geleneklere bağlılık ve hukukun yüzyıllar 

boyu gelişmesi açısından İngiliz ve Roma Hukukları arasında paralellik bulunmaktadır. 

(Schwarz, 1945, s. 184; Türkoğlu, 2016, s. 729). İngiltere’de Common Law adı verilen 

 
18 19. yüzyılda İsviçre kantonları hukuk açısından dört gruba ayrılmaktaydı. Kanunlaştırılmış hukuku olmayan 
kantonlar, Fransız Hukuku’nun hakim olduğu kantonlar, Avusturya Hukuku’nun hakim olduğu kantonlar ve Zürich 

hukuk bölgesiydi. 

19 Eugen Huber kanton özel hukuklarının karşılaştırmalı incelemesini yapan İsviçre Özel Hukuku’nun Sistem ve 

Tarihi isimli dört ciltlik eserin de yazarıdır. Huber, her ne kadar Romanist bilgi ile yetişmiş olsa da Cermenist bir 
karakter taşıyordu. Schwarz, 1939, s.15; Akipek vd., 2022, s. 36. 
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gelenek hukuku uygulanmaktadır20. Bunula birlikte Roma Hukuku’nun iktibas 

edilmemiş olması, İngiliz Hukuku’nun bu hukuktan hiç etkilenmediği anlamına 

gelmemektedir. 12. ve 13. yüzyılda İngiliz Hukuku’na ilişkin eserlerde, mahkeme 

kararlarında ve hukuk eğitiminde, Roma Hukuku’nun etkisi güçlü biçimde görülür ve 

söz konusu dönem İngiliz Hukuk Tarihi’nde Roma Dönemi olarak isimlendirilmektedir 

(Gürten, 2016, s. 189). Ancak yine de İngiltere’de Roma Hukuku’nun etkisi bir 

kanunlaştırma olarak değil, “uzun süreçli bir gelenek” olarak kabul edilmektedir 

(Gürten, 2016, s. 189). Özellikle 16. yüzyılda VIII. Henry, Roma Hukuku’nu İngiliz 

Hukuku’nun önüne geçirmek istemiştir. Ancak 18. yüzyıldan itibaren yeniden gelenek 

hukuku egemen olmuştur (Türkoğlu, 2016, s. 747). İngiltere’de özellikle deniz ticaret 

hukukunda ve yargılama hukukunda Roma Hukuku’nun izlerini görmek mümkündür 

(Gürten, 2016, s. 191 vd; Sass, 2010, s. 174).  

KANUNLAŞTIRMA HAREKETLERİNİN TÜRK HUKUKUNA YANSIMASI 

Osmanlı Dönemi 

Osmanlı döneminde, daha önce kurulan Türk ve İslam devletlerinde uygulanan hukuki 

yapı kullanılmış, yeni bir hukuk sistemi kurulmamıştır. Bununla birlikte uygulanan 

hukuk sistemi, kaçınılmaz olarak ihtiyaçlara binaen zaman içinde değişikliğe uğramış 

ve yeni kurallar konulmuştur. Ancak hiçbir zaman önceki veya çağdaşı olan Türk ve 

İslam devletlerinin hukuklarıyla olan paralel yapısını kaybetmemiştir (İnalcık, 1958, s. 

102-103; Aydın, 2009, s. 65; Yurtseven, 2019, s. 134). 

Osmanlı devleti teokratik bir yapıya sahipti, devletin hukuk düzeni İslam Hukuku’na 

göre belirlenmişti (İnalcık, 1958, s. 102; Üçok vd., 2022, s. 179; Yurtseven, 2019, s. 

134). Buna şer’i hukuk deniliyordu ve Kur’an, sünnet, icma ve kıyastan oluşan aslî 

kaynaklara dayanan kuralları ifade ediyordu. Bunun yanında İslam Hukuku’na aykırı 

olmamak kaydıyla padişahlar da kural koyabilirdi21. Zira İslam hukuku devlet 

başkanına geniş bir takdir ve düzenleme yetkisi vermişti. Bu yetki çerçevesinde 

padişahların emir ve fermanlarıyla yapılan düzenlemeler, zamanla kurallar bütünü 

oluşturmuştu ve buna da örfî hukuk adı veriliyordu (Aydın, 2009, s. 66; Savaş, 2021, s. 

 
20 Bu kavram Norman asıllı hukukçular tarafından Kara Avrupası Hukuku’ndan farkı ortaya koymak üzere, Kilise 

Hukuku’nun etkisiyle yerleşen “ius commune”den esinlenerek oluşturulmuştur. Gürten, 2016, s. 187.  

21 Özellikle Fatih Sultan Mehmet dönemindeki yoğun hukuki gelişmeler konusunda bkz. İnalcık, 1958, s. 110. 
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222). Özellikle devlet yönetimi ile ilgili kurallar padişah iradesiyle konulmaktaydı 

(İnalcık, 1958, s. 103; Mumcu, 2020, s. 9). 

Örfî hukuk ifadesi, örf ve âdet hukuku olarak anlaşılmaya uygun görünse de kastedilen 

kuralların örf-adete değil, padişah iradesine dayanmasıdır (İnalcık, 1958, s. 103; Aydın, 

2009, s. 67; Yurtseven, 2019, s. 139-141). Şer’i hukuk ve örfî hukuk birbirini tamamlar 

niteliktedir. Örfî hukukla, şer’i hukukun düzenlemediği alanlarda yine şer’i hukukun 

verdiği yetkiyle düzenlemeler yapılmıştır. Örfî hukuk kurallarının getirdiği 

düzenlemelerde, şer’i hukukun genel kurallarına ters düşmemeye özen gösterilmiştir 

(Aydın, 2009, s. 73; Yurtseven, 2018, s. 141). Ancak şer’i hukuk ile örfî hukukun 

alanları birbirlerinden kesin çizgilerle ayrılmamaktadır. Örneğin aile, miras, ticaret 

hukuku gibi şer’i hukuk esaslarının hâkim olduğu alanlarda, ihtiyaç duyuldukça örfî 

düzenlemeler de yapılmıştır22  

Bu işleyiş Tanzimat dönemine kadar sürmüştür. Sanayi devrimi ile Avrupa’da siyasal, 

sosyal ve ekonomik alanlarla hukukta önemli değişimler yaşanmıştır. Bu 

değişikliklerin Osmanlı Devleti’ne yansıması ise kaçınılmaz biçimde gerçekleşmiştir 

(Aydın, 2009, s. 419; Cin ve Akyılmaz, 2020, s. 544; Kayar, 2021, s. 48; Ortaylı, 2011, 

s. 15-19). Osmanlı Devleti’nin siyasal ve sosyal yapısında meydana gelen değişiklikler, 

toplumsal ihtiyaçlar ve dış talepler, Tanzimat Fermanı’nın ilanı sonucunu doğurmuştur. 

Özellikle sanayi devrimi ile ortaya çıkan ticari gelişmelerin, ticari hayata ilişkin hukuki 

düzenlemeleri gerekli kılması, değişen sosyal ve ticari hayatın ortaya çıkardığı hukuki 

meselelerin çözümünde, tek hakimli  ve tek dereceli mahkemelerin yetersiz kalması, 

din farklılıkları olsa bile tüm Osmanlı tebaasının kanun önünde eşit olmasının 

sağlanabilmesi için hukuk ve yargı birliğinin oluşturulması çabaları ile Avrupa 

Devletleri’nin Osmanlı Devleti üzerindeki baskıları, fermanın ilanından önceki 

dönemin  temel dinamiklerini oluşturmaktadır (Aydın, 2009, s. 420-424; Cin ve 

Akyılmaz, 2020, s. 544-547; Kayar, 2021, s. 47-54; Zürcher, 2002, s. 87).  

Tanzimat Fermanı, 3 Kasım 1839’da Padişah Abdülmecit tarafından ilan edilmiştir. Bu 

fermanla Osmanlı devletinde, ilk defa bir padişah kendi yetkilerini sınırlandırmıştır. 

Fermanda kişi dokunulmazlığı, kanunsuz suç ve ceza olmaz gibi evrensel ilkeler 

 
22 Nikahın ya mahkemeler tarafından ya da kadıların verdiği izinle din adamları tarafından kıyılmasına ilişkin örfî 
kural böyledir. Aydın, 2009, s. 77. 
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yanında müsadere yasağı, vergilendirmede adalet ve eşitlik, mal güvenliği gibi ilkeler 

kabul edilmiştir (Üçok vd., 2022, s. 308; Mumcu, 2020, s. 45; Zürcher, 2002, s. 89-96; 

Lewis, 1955, s. 152-154). Bu ilkeler doğrultusunda yeni kanunlar çıkarılacağı, 

kanunların kurullar aracılığıyla hazırlanacağı belirtilmiştir.  

Osmanlı Devleti’nde Tanzimat Fermanı ile başlayan dönem üzerinde, kanunlaştırma 

hareketleri bakımından özellikle durmak gerekir. Zira bu dönemde hukuk alanında 

yapılan değişiklikler, cumhuriyet döneminde yapılan kanunlaştırmanın da temelini 

oluşturmaktadır (Aydın, 2009, s. 419). Osmanlı Devleti’nde, Tanzimat Fermanı’nın 

ilanıyla birlikte önemli ve hızlı bir kanunlaştırma hareketi başlamış, şer’i hukuk 

yanında laik hukuk kurallarına yer verilmiş, yeni kurullar, mahkemeler ve yüksek yargı 

organları kurulmuş, savcılık, avukatlık, noterlik kurumları ihdas edilmiştir (Aydın, 

2009, s. 424-428; Cin ve Akyılmaz, 2022, s. 177-188; Ortaylı, 2011, s. 169-170; Lewis, 

1955, s. 159). 

Tanzimat döneminde teokratik devlet sistemi içinde değişiklik yapılmamıştır. Ancak 

din farkı gözetilmeksizin ülkede yaşayan herkese uygulanabilecek yeni kanunlara 

ihtiyaç duyulmuştur. Zira o güne kadar herkesin kendi dini uyarınca kurallara tabi 

olması ve kendi cemaatinin mahkemelerinde yargılanması, devletin merkezi gücünü 

sağlamayı mümkün kılmamaktaydı. Bu yüzden tüm tebaanın kanun önünde eşit olması, 

herkesi kapsayacak hukuki düzenlemeler yapılması, hukuk ve yargı birliğinin 

sağlanması gerekmekteydi (Cin ve Akyılmaz, 2022, s. 545; Örsten Esirgen, 2011, s. 32; 

Üçok vd., 2022, s. 296). 

Tanzimat dönemi kanunlaştırma hareketlerinde bir kısım kanunlar, o zamana kadar 

uygulanan mevcut hukuki esasların yeni bir sistematik içinde kanunlaştırılması 

yoluyla, bir kısım kanunlar ise Avrupa’dan kısmen değiştirilerek veya hiç 

değiştirilmeden alınması suretiyle hazırlanmışlardır (Aydın, 2009, s. 429; Cin ve 

Akyılmaz, 2020, s. 547; Kayar, 2021, s. 71). 1840 ve 1851 tarihli Ceza Kanunları, Arazi 

Kanunnamesi, Mecelle, Hukuk-ı Aile Kararnamesi milli kanunlarken, Ticaret, Usul ve 

1858 tarihli Ceza Kanunları Avrupa’dan alınmış kanunlardır. Bu durum, Osmanlı 

Devleti’nde ikili bir hukuk sistemi ortaya çıkarmış hem batı hem İslam hukuku 

kurumları yan yana uygulanmışlardır (Cin ve Akyılmaz, 2020, s. 549; Üçok vd., 2022, 

s. 311). 
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Batıdan alınan kanunlar genellikle Fransız kökenliydi ve o dönemde Fransız Medeni 

Kanunu’nun da iktibas edilmesini savunanlar vardı. Bunun sebebi, Fransız Medeni 

Kanunu’nun alınmasının ülkede hukuk birliğini sağlayacağı ve azınlıkların ayrılma 

eğilimini önleyeceği düşüncesiydi (Konunun tarihi süreci için bkz. Mardin, 2021, s. 89 

vd.; Örsten Esirgen, 2011, s. 38 vd.; Üçok vd., 2022, s. 326. Bu düşüncede başı, bir 

başka önemli devlet adamı olan Âli Paşa çekmekteydi. Aydın, 2009, s. 424). Öte yandan 

Fransız devleti de böyle bir iktibastan hukuki prestij sağlama amacıyla Osmanlı 

Devleti’ne baskı uyguluyordu (Aydın, 2009, s. 423). Bu baskılarla kurulan komisyon 

Code Civil’i tercüme etme ve Osmanlı Hukuku’na uygun olmayan hükümleri tespit 

etme yönünde çalışmalar yapmıştır (Aydın, 2009, s.  431). Bunun karşısında yer alan 

Ahmet Cevdet Paşa ise İslam medeni hukukunu sistemli bir şekilde toplamak istiyordu. 

Osmanlı Devleti’nde bu düşünce ağır bastı ve 1868-76 yılları arasında devam eden 

komisyon çalışmaları sonucunda Mecelle hazırlandı (Savaş, 2021, s. 229; Üçok vd., 

2022, s. 326; Mardin, 2021, s. 66 vd.) Mecelle, borçlar, eşya ve usul hukukuyla ilgili 

hükümleri bir araya getiren bir kanundur. Bu alanda Osmanlı Devleti’nde yapılan ilk 

düzenlemedir ve 1926 yılına kadar Türkiye’de ve farklı tarihlerde bazı ülkelerde 

uygulanmıştır23 (Üçok vd., 2022, s. 328; Mardin, 2021, s. 198; Savaş, 2021, s. 230.). 

Bugün Filistin’de Batı Şeria ve Gazze’de Mecelle temel hukuk kaynaklarından birisidir 

(Uysal, 2022, s. 150). Batı Trakya’da ise uluslararası anlaşmalarla müftülere daha çok 

aile, evlenme, vakıf konularında yetki tanınmış, borçlar hukuku alanında yetkileri 

sınırlı kalmıştır. Ancak müftüler borçlar hukuku alanında sınırlı yetkilerini kullanırken 

Mecelle’ye göre karar vermişlerdir. Ayrıca yargılama hukuku alanında Batı Trakya’da 

şer’i davalardaki kurallar Mecelle’nin yargılama hukuku kurallarıyla paralellik 

göstermektedir (Şefir, 2021, s. 19). 

Mecelle, medeni hukuk alanındaki önemli bir kanuni düzenlemeydi. Avrupa’daki 

kanuni düzenlemelere şeklen benzemekle birlikte içerik olarak özgündü. Ahmet Cevdet 

Paşa’nın başkanlığındaki komisyon tarafından kazuistik yöntemle hazırlanmış, İslam 

Hukuku’nun ilk kanunlaştırma örneğini teşkil ediyordu (Aydın, 2009, s. 431; Cin ve 

Akyılmaz, 2022, s. 557-564). Özlü cümlelerle, önemli hukuk ilkeleri barındırıyordu 

(Mumcu, 2020, s. 54). Mecelle’ye yönelik eleştirilerin başında, borçlar hukuku 

 
23 Mecelleyi kabul eden ülkeler, Lübnan, Suriye, Ürdün, Irak, Yemen, Arnavutluk, Bosna, Kıbrıs ve Filistin 
devletleridir. Kayar, 2021, s. 131. 
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kuralları ağırlıkta olmakla birlikte bir medeni kanunda mutlaka bulunması gerekli kişi, 

aile ve miras hukukuna ilişkin konuların yer almadığı, eşya hukuku kurallarının az 

olduğu gelmektedir (Ataay, 1981, s. 51; Üçok vd., 2022, s.327; Mardin, 2021, s.179). 

Ayrıca medeni kanunlarda görülmemiş şekilde usul hukukuyla ilgili hükümlere yer 

verdiği (Mumcu, 2020, s. 55) ve kanunun sadece Hanefi mezhebine göre hazırlandığı, 

diğer mezheplere mensup Osmanlı vatandaşlarını kapsamadığı (Savaş, 2021, s. 229; 

Üçok vd., 2022, s. 327) gerekçesiyle eleştirilmiştir24. Öte yandan “içtihat içtihatla 

nakzedilemez” kuralı gereğince düzenlediği alanlara tam bir birlik getiremediği ve aynı 

zamanda Mecelle’de yer alan hükümlerin karşıtı olabilecek Hanefi mezhebine ilişkin 

içtihatlara yer verdiği için de eleştirilmiştir (Üçok vd., 2022, s. 328). Ayrıca 

muhafazakâr yapısı nedeniyle 19. yy’ın özellikle sanayi ve ticaret alanındaki hızlı 

değişimlerine cevap verememiştir (Savaş, 2021, s. 230). Aile hukukunu düzenlemek 

üzere Mecelle dışında 1917 yılında Hukuk-i Aile Kararnamesi çıkarılmıştır. Bu 

Kararname, aile hukukunda yapılan ilk resmi düzenlemedir, ancak sadece evlenme ve 

boşanmayla ilgili hükümler içermektedir (Üçok vd., 2022, s. 329; Cin ve Akyılmaz, 

2020, s. 352; Savaş, 2021, s. 230). 

1860 yılında Fransa’dan alınan Ticaret Kanunu ise daha farklı bir özellik 

göstermekteydi.  Bu kanun, Osmanlı Devleti’nde şer’i hukuk dışında bir hukuk 

sistemini esas alması ve özel hukuk alanındaki ilk resepsiyon hareketinin sonucu 

olması açısından önemlidir25 (Üçok vd., 2020, s. 330; Lewis, 1955, s. 160). Bu kanun 

aynı zamanda ticaret hayatı bakımından büyük önem taşımaktadır. Zira 1840’ta karma 

ticaret mahkemeleri kurulmuştur ve bu mahkemelerde herkese uygulanabilecek 

kuralların bulunması ihtiyacı ortaya çıkmıştır (Örsten Esirgen, 2011, s. 34). 

Tanzimat döneminde kamu hukuku alanında da kanunlar çıkarılmıştır. Bunların en 

önemlileri Ceza Kanunnameleri, Ceza Muhakemeleri Usulü Kanunu ve toprak hukuku 

alanında 1858 tarihli Arazi Kanunnamesidir (Cin ve Akyılmaz, 2020, s. 550). Arazi 

Kanunnamesi diğerlerinden farklı olarak yabancı kanunlardan faydalanmadan 

 
24 Mecellenin bu yaklaşımı, aynı zamanda fıkıh hükümlerinin, şeklen dinden ayrılarak devletleştirilmesi ve 
laikleştirilmesi olarak yorumlanıp, ileri bir yaklaşım olarak da değerlendirilmiştir. Mardin, 2021, s. 181. 

25 Ayrıca bu kanunun kaynağında Fransız Medenî Kanunu yanında, Hollanda, Sardunya ve Prusya kanunlarından 
da hükümler olduğu için karma resepsiyon örneği olduğu da söylenebilir. Kayak, 2014, s. 59. 
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hazırlanmıştır. Özellikle araziyle ilgili dağınık kuralları bir araya toplanması 

bakımından önemlidir (Cin ve Akyılmaz, 2020, s. 550). 

Görüldüğü üzere Osmanlı Dönemi hukuku, Roma Hukuku ile bağlantılı değildir. 

Tanzimat Dönemi’nde Avrupa’dan alınan kanunlara kadar Roma Hukuku’nun, 

Osmanlı Hukuku’na bir etkisi olmamıştır. Bununla birlikte Roma ve İslam Hukuku 

tamamen ayrı sistemler olmalarına rağmen, aralarında dikkat çekici benzerlikler de 

bulunmaktadır. Bunun nedeni, Roma Hukuku ile İngiliz Hukuku arasındaki ilişkide 

olduğu gibi gelişim sürecinin benzerliğiyle açıklanmaktadır26 (Schwarz, 1943, s. 22; 

Umur, 1974, s. 311; Mardin, 2021, s. 181). Tanzimattan sonra, o zamanki tek hukuk 

fakültesi olan İstanbul Hukuk Mektebine Roma Hukuku dersi konulmuştur (Ayiter, 

1978, s. XVII).  

Cumhuriyet Dönemi 

Tanzimatla başlayan sosyal ve ekonomik hayattaki gelişmelere uygun, modern bir 

hukuki yapı oluşturma çabaları, uzun bir süreci kapsamaktadır. Ancak Osmanlı Devleti 

döneminde bu çabalar tamamlanamamıştır. Cumhuriyet ise siyasal anlamda 

gerçekleştirdiği devrimi, hukuk alanında da yapmayı hedeflemiştir (Topuz, 2023, s. 

66). Cumhuriyetle birlikte, özel hukuk ve kamu hukuku alanında iktibas yoluyla kanuni 

düzenlemeler yapılmıştır. Örneğin 1889 İtalyan Ceza Kanunu 1926 yılında, Alman ve 

İtalyan hukuk sistemine dayalı Ticaret Kanunu yine 1926 yılında kabul edilmiştir. 

Hukuk Muhakemeleri Usulü Yasası İsviçre’nin Neuchatel Kantonu’nun kanunu esas 

alınarak hazırlanarak 1927’de, İcra İflas Kanunu ise İsviçre Federal Kanunu’ndan 

yararlanılarak 1929’da yürürlüğe girmiştir (Cin ve Akyılmaz, 2020, s. 567; Savaş, 

2021, s. 239; Üçok vd., 2022, s. 330). Bu kanunlar arasında Türk Medenî Kanunu ve 

Borçlar Kanunu’nun iktibasının özel bir yeri bulunmaktadır.   

Atatürk, 1922 ve 1923 yasama yılları açılış konuşmalarında Mecelle’nin çağın 

ihtiyaçlarına uygun hale getirilmesinden, miras hukukuna ilişkin hükümlerin 

tamamlanması gerekliliğinden söz etmiştir (Topuz, 2023, s. 66). Aslında bu eksiklikler 

Osmanlı Devleti döneminde kurulan tadil komisyonlarının gündeminde olmuş, 

üzerinde çalışılmış ancak sonuç alınamamıştır (Topuz, 2023, s. 68). Kurtuluş 

 
26 İslam Hukuku’nun Roma Hukuku’ndan hiçbir şekilde etkilenmediği yönündeki aksi yöndeki tezlerin 
değerlendirilmesi için bkz. Kocabaş, 2021, s. 489 vd.; Has, 2004, s. 339 vd. 
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Savaşı’nın kazanılmasından sonra Adliye Vekaleti tarafından bir komisyon kurularak, 

bu komisyona medeni kanun hazırlama görevi verilmiştir (Akipek vd., 2022, s. 44; 

Kayak, 2014, s. 61). Ancak kurulan komisyonlar uzun süreler geçmesine rağmen somut 

bir gelişme ortaya koyamamışlardır. Komisyonlarca tamamlanabilen kısımların ise 

modern hukuk anlayışına uygun olmadığı görülmüştür (Akipek vd., 2022, s. 44; 

Bozkurt, 1994, s. 203; Topuz, 2023, s. 73-75). Bunun üzerine eski hukuk tamamen 

bırakılarak, hukuk sisteminin Batı’dan resepsiyon yoluyla yenilenmesine karar 

verilmiştir27 (Akipek vd., 2022, s. 330; Üçok vd., 2022, s. 330). Bu aynı zamanda bir 

toptan iktibas (reception global) örneğidir ve ülkenin sosyal yapısında tamamen 

değişiklik yapılarak modern ve laik hukuk anlayışı benimsenmiştir (Özsunay, 1978, s. 

402). Bu doğrultuda tercih, İsviçre Medenî Kanunu ve Borçlar Kanunu yönünde 

olmuştur (Ataay, 1978, s. 63). Adalet Bakanı Mahmut Esat Bozkurt, kanunun Esbab-ı 

Mucibe Layihası’nda28, İsviçre Medenî Kanunu’nun seçilişi ile laik hukuk sistemine 

geçiş nedenlerini açıklamaktadır (Bozkurt, 1994, s. 207; Kılıçoğlu, 2016, s. 1721; 

Topuz, 2023, s. 71). İktibasın kaynağı olarak İsviçre’nin seçilmesinde genel olarak basit 

dilinin, açık hükümlerinin ve hâkime geniş takdir yetkisi veren esnek niteliğinin etkili 

olduğu ifade edilmektedir (Bozkurt, 1996, s. 190). Hakimlerin kanunun kendilerine 

bıraktığı geniş alanda, takdir yetkisini kullanarak kararlarıyla Türk hukukunu 

oluşturacağı düşünülmüştü (Velidedeoğlu, 1959, s. 87).  Bu doğrultuda Türk hakiminin, 

Medenî Kanunu uygulaması İsviçre’deki uygulamadan farklılık göstermiştir. 

Dolayısıyla 1926’dan bu yana İsviçre’den belli ölçülerde farklı, Türk Medenî Hukuku 

oluşmuştur (Oğuzman ve Barlas, 2022, s. 25). Ayrıca Adalet Bakanı Bozkurt gibi 

İsviçre’de hukuk öğrenimi yapmış kişilerin idarede görevli olması ve Fransızca bilen 

hukukçuların sayısının çokluğu nedeniyle kanunun Fransızca metninin hızlıca çevrilme 

imkanının bulunması da İsviçre Medenî Kanunu’nun tercih edilme sebepleri 

arasındadır (Ataay, 1978, s. 67; Özsunay, 1978, s. 403; Velidedeoğlu, 1959, s. 87). Bir 

diğer önemli neden Batı ülkeleri içinde o dönemde en modern kanunun, İsviçre Medenî 

Kanunu olmasıdır29 (Ataay, 1978, s. 69). Ayrıca özellikle aile hukuku alanında kadın-

 
27 İsviçre’den iktibas edilse de uygulama ve içtihatlarla yerli bir medeni hukuka dönüştüğü yönünde Mardin, 2021, 

s. 183. 

28 Bu yazı aynı zamanda Medeni Kanun’un genel bir gerekçesi niteliğini taşımaktadır. Kılıçoğlu, 2016, s. 1721. 

29 Fransız, Avusturya ve İtalyan Medenî Kanunları eski, Alman Medenî Kanunu ise yeni olmakla birlikte çok soyut 
bulunmuştu. Ataay, 1981, s. 69. İsviçre Medenî Kanunu 1912’de İsviçre’de yürürlüğe girdiğinde, Osmanlı 
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erkek eşitliğine dayalı bir kanun olması da tercih sebepleri arasında sayılmaktadır 

(Ataay, 1978, s. 71; Velidedeoğlu, 1959, s. 87). 

Tercüme, İsviçre Medeni Kanunu’nun Fransızca metninden yapılmıştır ve Medeni 

Kanun Tasarısı 17 Şubat 1926 yılında madde madde görüşülmeden bir bütün olarak 

kabul edilmiştir. Aynı şekilde Borçlar Kanunu da 22 Nisan 1926 tarihinde kabul edilmiş 

ve her iki kanun da 4 Ekim 1926’da yürürlüğe girmiştir (Akipek vd., 2022, s. 44; İmre, 

1976, s. 95; Oğuzman ve Barlas, 2022, s. 24). Kanunların iktibası sırasında bazı 

değişiklikler yapılmış ve eski hukuktan doğan kişisel kazanımlar korunmuştur (İmre, 

1976, s. 96; Topuz, 2023, s. 76). 

İsviçre Medenî Kanunu, kantonların hukukunu topladığı için İsviçre açısından 

muhafazakâr bir nitelik taşımakla birlikte Türkiye için tamamen devrimci bir 

nitelikteydi (Akipek vd., 2022, s. 37). Medeni Kanun, hukuk alanında köklü bir 

değişikliğin başlangıcını oluşturdu, hukuk kavramlarını cumhuriyetin felsefesine 

uygun olarak laikleştirdi (Ataay, 1981, s. 54). Cumhuriyetin amaçladığı Batı 

uygarlığına girme ve toplumun çağdaşlaştırılmasını sağlama bakımından önemli bir 

araç oldu. Böylece uzun zamandır istenilen, ırk, din, cinsiyet farkı gözetmeden ülkede 

yaşayan herkese eşit olarak uygulanabilecek bir Medeni Kanun kabul edildi30 (Üçok 

vd., 2022, s. 330; Özsunay, 1978, s. 405 vd.) ve 1926 yılından itibaren gelişen 

uygulama, Medeni Kanun’un Türk toplumunun ihtiyaçlarına cevap verdiğini ve İsviçre 

Medenî Kanunu’nun tercih edilmesinin isabetli olduğunu göstermiştir (Oğuzman ve 

Barlas, 2022, s. 25). 

Zaman içinde İsviçre Medenî Kanunu ve Borçlar Kanunu önemli değişikliklere 

uğramıştır. Bu doğal bir durumdur. Kanunlar toplumdaki gelişmelerin, değişmelerin 

dışında kalamazlar. Türkiye’de ise 1926 yılında kabul edilen 743 sayılı Türk Kanunu 

Medenîsi, İsviçre’deki gelişmeler tam zamanlı ve gereği gibi takip edilememiş31 

 
hukukçusu Haçeriyan Efendi tarafından 1916 yılında Türkçe’ye çevrilmiş ve çevirinin sebebi olarak dönemin en 
yeni kanunu olması gösterilmiştir. Topuz, 2023, s. 77. 

30 İsviçre’de kanton hukukuna yapılan göndermeler, iktibas esnasında doğal olarak hukukumuza alınmamıştır. 
Önemli bir değişiklik de o dönemde İsviçre’deki mal birliği rejimi yerine mal ayrılığı rejiminin benimsenmesidir. 

İmre, 1976, s. 96-97. 

31 743 sayılı Kanun yürürlükte iken özellikle evli kadının hukuki durumu, evlilik dışı çocuklara ilişkin çözümlerin 

zaman içinde çağdaş gelişimlere ayak uyduramadığı ve Anayasa’daki eşitlik ilkesine aykırılıklar taşıdığı 
gerekçeleriyle eleştirilmekteydi. Özsunay, 1978, s. 410. 
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(Oğuzman ve Barlas, 2022, s. 21) olmasına rağmen, ülkenin ihtiyaçları ve toplumsal 

beklentiler göz önünde bulundurularak ve çeşitli tarihlerde bazı değişiklikler yapılarak 

74 yıl yürürlükte kalmıştır. Bununla birlikte Almanya ve İsviçre Medenî Kanunları’nda 

yapılan köklü değişiklikler, Medeni Kanunumuzda da günümüzün ihtiyaçlarına cevap 

verecek değişiklikler yapılmasını gerekli kılmış, Adalet Bakanlığı’nın kurduğu 

komisyonun 4 yıllık çalışması sonucunda Türk Kanunu Medenîsi’nin genel yapısı ve 

sistematiği bozulmadan, daha sade bir dille, daha eşitlikçi bir yaklaşımla, değişiklik ve 

yeniliklerle Türk Medenî Kanunu hazırlanmıştır32. 4721 sayılı bu Kanun, 

01.01.2002’de yürürlüğe girmiştir. Aynı şekilde 818 sayılı önceki Borçlar Kanunumuz 

yürürlükten kaldırılarak yerine 6098 sayılı Türk Borçlar Kanunu kabul edilmiştir33. Bu 

kanun ise 01.07.2012 tarihinde yürürlüğe girmiştir. 

Gerek Medenî Kanun gerekse Borçlar Kanunu, iktibas edilmiş kanunlar olmalarına 

rağmen ülkemizde milli bir hukuk sistemi oluşturmuşlar, birer çerçeve şeklinde alınan 

bu kanunlar, ülkemize özgü yorum ve uygulama ile Türk toplumunun şartlarına uygun 

bir biçim almışlardır (Bozkurt, 1996, s. 210; Velidedeoğlu, 1959, s. 89; Topuz, 2023, s. 

81). Yeni hukukumuza göre yetişen hukukçular ve özellikle hakimler, Medeni 

Kanun’un kendilerine tanıdığı yetkiyle kanunda hüküm olmayan hallerde örf-adetten 

yararlanarak, Türk halkının yaşam şartlarının, kendine özgü özelliklerinin hukuka 

yansımasını sağlamışlardır (Bozkurt, 1996, s. 210). 

Bu kanunların yürürlüğe girmesiyle Türkiye, Roma Hukuku kaynaklı Kara Avrupası 

hukuk sistemine dahil olmuştur (Özsunay, 1978, s. 404; Savaş, 2021, s. 218; Söğütlü, 

2022, s. 140). Aslında, İsviçre Medeni Kanunu’nda daha çok Cermen Hukuku ilkeleri 

ağır basmaktadır. Bununla birlikte İsviçre Borçlar Kanunu, Roma Hukuku ilke ve 

esasları üzerine kurulmuştur. Zira Cermen Hukuku, Borçlar Hukuku açısından gelişmiş 

değildi ve bu alanda Roma Hukukuna ait ilkeler daha yoğun biçimde kabul edilmişti34 

(Umur, 1974, s. 321; Schwarz, 1946, s. 21).  

 
32 4721 sayılı Türk Medenî Kanunu’nun genel gerekçesi için bkz. https//www5.tbmm.gov.tr/sirasayi/donem21/ 

yil01/ss723m.htm 

33 6098 sayılı Türk Borçlar Kanunu’nun genel gerekçesi için bkz. https://www5. 
tbmm.gov.tr/sirasayi/donem23/yil01/ ss321.pdf 

34 Roma hukukunun modern hukuklar üzerinde en fazla etkisi görülen kısmı da borçlar hukukudur. Rado, 2014, s. 
1. 

https://www5/
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SONUÇ 

Orta Çağ sonlarında İtalya’nın Bologna Üniversitesi’nde başlayan Roma Hukuku 

eğitimi, Avrupa’nın her bölgesinden öğrencilerin buraya gelmesini sağlamıştır. Bu 

öğrenciler eğitimlerini tamamlayıp ülkelerine döndüklerinde Roma Hukuku ilke ve 

kavramlarını kendi ülkelerine taşımışlar ve uygulamada kullanmaya başlamışlardır. 

Böylece Roma Hukuku giderek Avrupa ülkelerinde benimsenmiştir. Özellikle 

Almanya’da, Kutsal Roma Cermen imparatorlarının kendilerini Roma’nın halefi olarak 

görmeleri nedeniyle 15. ve 16. yüzyıllarda yaygın olarak kabul edilmiştir. Buna Roma 

Hukuku’nun iktibası adı verilmektedir.  

Avrupa’da 19. yüzyıla gelindiğinde, kanunlaştırma hareketleri çerçevesinde ülkeler 

kendi kanunlarını hazırlamaya başlamışlardır. Bunun sonucunda Roma Hukuku 

doğrudan uygulanma özelliğini kaybetmiştir. Ancak bu durum Kara Avrupası 

hukuklarında özel hukuk alanındaki ilke ve kavramların, yoğun biçimde Roma Hukuku 

kaynaklı olmasını engellememiştir. Özellikle Alman ve İsviçre özel hukuklarında bu 

etki daha belirgin şekilde ortaya çıkmıştır. 

Osmanlı Devleti’nde sahip olunan hukuk siteminde, Roma Hukuku’nun bir etkisi 

bulunmuyordu. Dini temelli bu sistemde, şer’i kurallar ve şer’i kurallara aykırı 

olmamak üzere padişahın koyduğu örfî kurallar yer alıyordu. Bununla birlikte 

Avrupa’daki kanunlaştırma hareketleri, Osmanlı Devleti’ni de etkilemiştir. Tanzimatla 

birlikte, ülkenin birliğini korumak düşüncesiyle de hareket ederek, Avrupa ülkelerinden 

çeşitli kanunlar alınmıştır. Ancak medeni hukuk alanında bunun yerine yerli bir kanun 

yapılması fikri benimsenmiş ve Mecelle hazırlanmıştır. Mecelle hem Osmanlı hem de 

Cumhuriyet döneminde bir süre uygulansa da yerini, İsviçre’den iktibas edilen Medeni 

Kanun ve Borçlar Kanunu’na bırakmıştır. Bu iki kanun ülkemizde 1926 yılında 

yürürlüğe girmiştir. Medeni Kanun ve özellikle Borçlar Kanunu’nun Roma Hukuku’na 

ait ilke, kurum ve kurallar taşıması, hukukumuzu da Roma Hukuku kaynaklı Kara 

Avrupası hukuk sisteminin bir parçası haline getirmiştir.  

Tüm bu süreçler göz önünde bulundurulduğunda Roma Hukuku’nun Avrupa ve Türk 

Hukuku bakımından iki yönlü etkisi bulunduğu görülmektedir. Temel etki, hukuk 

kurallarının oluşturulması aşamasında gerçekleşmiştir. Bugün kullandığımız temel 

ilkeler ve kavramların pek çoğu Roma hukukuna dayanmaktadır. Diğer etki ise hukuki 
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düşünüş tarzında kendisini göstermektedir. Romalı hukukçular yine günümüzde de 

benimsenen hukuki meselenin tespiti, incelenmesi ve çözüme kavuşturulması yolunu 

takip etmişlerdir. Bu halen kullanılan ve hukukun gelişmesi için önemli olan bir 

yöntemdir.  
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Özet 

Globalleşmeyle artan aşırı rekabetçilik, uluslararasılaşma süreçlerini yeniden organize etmeye 

başlamıştır. Bu durum, açıklayıcı teorilerin zaman içinde yeniden düşünülmesi gerekliliğini 

ortaya koymuştur. Uluslararası ticaretin son evresi olan doğrudan yabancı yatırımlar kavramını 

tanımlamak ve paydaşlara etkilerini değerlendirmek için literatürde en çok atıf alan çalışma, 

eklektik paradigmadır. Eklektik paradigmanın bütüncüllüğünü oluşturan teoriler üzerinden 

açıklama yapılmaktadır. Çalışmanın amacı, yabancı literatürde yer alan doğrudan yabancı 

yatırımın türleri ve onu açıklamaya çalışan eklektik paradigmanın gelişim sürecini inceleyerek 

dışa dönük doğrudan yabancı yatırımların, yatırım geliştirme yolunda ifade edildiği gibi içe 

dönük doğrudan yabancı yatırımlardan sonra gelen bir süreç mi yoksa gelişmiş ve gelişmekte 

olan ülkeler için stratejik bir araç mı olduğunu karşılaştırma yaparak incelemektir. Sistematik 

literatür inceleme çalışması temelinde nitel teorik karşılaştırmalı inceleme yapılmıştır. 

Dunning’in eklektik paradigmasındaki avantajlara odaklanarak, içe dönük ve dışa dönük 

doğrudan yabancı yatırımların kişi başına gayrisafi yurtiçi hasıla üzerindeki etkilerini makro 

düzeyde karşılaştırmaktadır. Gelişmiş ve gelişmekte olan ülkeler arasındaki farklılıkları 

değerlendirmek için ampirik bulgular incelenmiştir. Artan global rekabetçilikle birlikte, ülkelerin 

gelişmişlik farkını kapatmak için, yabancı şirketlerin yerel ekosisteme bilgi aktarmasını 

beklemek yerine, yerel şirketlerin yabancı ülkelere stratejik varlık arayışıyla yatırım yaparak 

tersine bilgi yayılımı sağlamasının önemi ifade edilmiştir. Yatırım geliştirme yolunda ifade 

edildiği gibi dışa dönük doğrudan yabancı yatırımların içe dönük yatırımlardan sonra gelmesi 

gerektiği savı , gelişmekte olan ülkelerce genellikle benimsenmemektedir. Eklektik paradigma 

çerçevesinde içe dönük ve dışa dönük doğrudan yabancı yatırımların karşılaştırıldığı 

güncellenmiş bir çalışma mevcut değildir. Yatırım geliştirme yoluna vurgu yapılarak dışa dönük 

doğrudan yabancı yatırımların, içe dönükten sonra gelen bir süreç olarak tanımlanması yerine 

sıçrama tahtası özelliğiyle stratejik bir araç da olabileceği ifade edilmiştir. 

Anahtar Kelimeler: İçe dönük doğrudan yabancı yatırımlar, dışa dönük doğrudan yabancı 

yatırımlar, teknolojik bilgi yayılımı, sürdürülebilir kalkınma. 

JEL Kodu: F21, L1, L2, O10, O31, O32  
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AN ANALYSIS OF INWARD AND OUTWARD FOREIGN DIRECT 

INVESTMENTS IN THE LIGHT OF THE DEVELOPMENT OF THE 

ECLECTIC PARADIGM 

 

Abstract 

Increasing hyper-competitiveness due to globalisation has started to reorganise 

internationalisation processes. This has necessitated a rethinking of explanatory theories over 

time. The most cited study in the literature to define the concept of FDI, which is the last stage 

of international trade, and to evaluate its effects on stakeholders is the eclectic paradigm. 

Explanations are made through the theories that constitute the holism of the eclectic paradigm. 

The aim of the study is to analyse the development process of the eclectic paradigm and to 

examine whether outward FDI is a process that comes after inward FDI or a strategic tool for 

developed and developing countries. A qualitative theoretical comparative analysis was 

conducted on the basis of a systematic literature review. Focusing on the advantages of Dunning's 

eclectic paradigm, it compares the effects of inward and outward FDI on gross domestic product 

per capita at the macro level with empirical findings. With increasing global competitiveness, it 

has been stated that the needs of countries that want to gain or maintain a competitive advantage 

can be met through reverse knowledge spillovers after outward foreign direct invesments in 

search of strategic assets by planning the exclusion effect instead of waiting for foreign 

companies to invest in the home country and teach the local ecosystem. The argument that 

outward orientation is a process that follows inward orientation according to the way of 

investment development is not preferred in the practices of developing countries. There is no 

updated study comparing inward and outward FDI within the eclectic paradigm. By emphasising 

the investment development path, it has been stated that outward FDI can be a strategic 

development tool for developing countries. 

Keywords: Eclectic paradigm, inward FDI, outward FDI, technological knowledge spillover, 

sustainable development 

JEL Code: F21, L1, L2, O10, O31, O32  
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GİRİŞ 

21. yüzyılda teknolojik ilerlemeler, küreselleşme ve dijital dönüşüm, dünyanın değişim 

hızını önceki yüzyıllarla kıyaslanamayacak bir şekilde artırmıştır. Bu eksponansiyel 

değişim, ülkeleri, şirketleri ve bireyleri her zamankinden daha dinamik bir rekabet 

ortamına sürüklerken, yeni teoriler ve yaklaşımlar bu dönüşüme uyum sağlamada 

önemli bir rol oynamaktadır. Ancak, teorilerin bu hızlı değişime yanıt verme şekli her 

zaman proaktif olmayabilir; bazı durumlarda ilerlemeyi yönlendirirken, bazı 

durumlarda gelişmeleri geriden takip ettiği gözlemlenmektedir. 

Çalışmamızın araştırma sorusu, şirketlerin ve devletlerin hızla küreselleşen dünyadaki 

rekabet ortamına uyum sağlamasındaki stratejik yaklaşımlara adapte olamamasından 

kaynaklıdır. Özellikle pratiğin odağında olan uluslararası işletmecilik ile ilgili 

akademik çalışmaların güncellenme gerekliliği bulunmaktadır. Bu duruma, Uppsala 

uluslararasılaşma modelinin 40 yıl sonra güncellenmesi, örnek verilebilir. Çalışma 

alanımız olan doğrudan yabancı yatırımları kavramsallaştırmak ve bütüncüllüğü temin 

amacıyla geliştirilen eklektik paradigmada, ülkelerin önceliği doğrudan yabancı 

yatırımlar ile ulusal kalkınma iken şirketlerin önceliği Dunning’in eklektik 

paradigmasında ifade ettiği gibi büyüme yolculuklarında stratejik varlık arayışı, pazar 

arayışı, verimlilik arayışı ve doğal kaynak arayışı gibi motivasyonlarla OLI 

(ownership, location, internalization - mülkiyet, konum, içselleştirme) ekseninde doğru 

yatırımı şirketlerine kazandırmaktır (Dunning, 2001). 

Eklektik paradigma ile ilgili gelişim sürecini, uluslararası ticaretten başlayarak 

örneklendirmek ve karşılaştırmak kapsayıcılığı arttırırken sistematik inceleme 

yaklaşımımızı ortaya koymaktadır. Smith, 1776 yılında mutlak üstünlükler teorisi adını 

verdiği çalışmasında mutlak maliyet avantajları üzerine odaklanırken; Ricardo, 1817 

yılında karşılaştırmalı üstünlükler adını verdiği teorisinde her ülkenin farklı güç ve 

kaynakları olduğunu göz önüne alarak karşılaştırmalı avantajlara göre ticaret yapmasını 

önermiştir. Ricardo’nun çalışmasının Smith’in çalışmasının belirsiz kaldığı yerleri 

açıkladığı ifade edilmiştir (Henderson, 1977, s. 118). Aynı yaklaşım, eklektik 

paradigmanın dışa dönük doğrudan yabancı yatırımlar tarafı için de geçerlidir. 

Teorilerin oluşturulduğu yıllarda dünyanın globalleşme hızı ve rekabet ortamı göz 

önüne alındığında teorilerin, dönemsel geçerliliği makuldür lakin ülkelerin kalkınma 

stratejileri oluşturmak adına verimlilik motivasyonlu ucuz iş gücü barındırma, nitelikli 
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insan kaynağını barındırma, uluslararası ticaret engelleri oluşturma yoluyla pazar 

arayışında olanları yatırıma teşvik etme, inovasyon kapasitelerini arttırmak için yerel 

şirketlere Ar-Ge destek ve hibeleri verilmesi gibi faaliyetler ile globaldeki aşırı rekabet 

ortamında geride kalmamak, rekabet üstünlüğünü elde etmek veya korumak için 

stratejiler sürekli güncellenmektedir (D’aveni, 2010). Aşırı rekabetçi bu dönem, 

açıklayıcı teorilerinde güncellenmesini gerekli kılmaktadır. 

KAVRAMSAL ÇERÇEVE VE LİTERATÜR TARAMASI 

Bu bölümde, çalışma kapsamında doğrudan yabancı yatırımlar, eklektik paradigma, içe 

dönük doğrudan yabancı yatırımlar ve dışa dönük doğrudan yabancı yatırımlar 

karşılaştırılmaktadır. 

Doğrudan Yabancı Yatırımlar 

Doğrudan yabancı yatırımlar kavramını literatürde ilk defa ifade eden Stephen 

Hymer’in doktora tez çalışmasında ifade ettiği gibi hem devletler hem şirketler için 

rekabet avantajını elde etmek ve korumak adına doğrudan yabancı yatırımlar, stratejik 

bir araç olarak önem arz etmektedir (Hymer, 1960). Doğrudan yabancı yatırımlar, 

globalleşen dünyadaki şirketlerin uluslararasılaşma evrimindeki nihai süreçtir. Şekil 

1’de ifade edildiği gibi bu süreç üç paydaştan meydana gelmektedir. Bunlar, şirketlerin 

bağlı bulundukları ana ülke, yatırımlardan kar beklentisi olan şirket ve değer beklentisi 

olan ev sahibi ülkedir. 

 
Şekil 1. Doğrudan Yabancı Yatırım Paydaşları 

Kaynak: World Economic Forum, 2023 

 

1976’lı yıllara nazaran dünyamızda globalleşmenin artmasıyla birlikte doğrudan 

yabancı yatırımlar da artış göstermiştir. Bu durum, kavramın geliştirilmesi ihtiyacını 

gerektirmiştir. Doğrudan yabancı yatırım, bir ülkedeki bir şirketin veya bir kişinin, 

tamamına sahip olunan bir yan kuruluş kurma, yerel bir organizasyonu satın alma veya 

bir ortak girişim kurma yoluyla başka bir ülkedeki bir şirket üzerinde kontrole veya 
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önemli bir yetkiye sahip olduğu genel anlamıyla sınır ötesi bir yatırım türüdür (World 

Economic Forum, 2023). Doğrudan ifadesi, ev sahibi ülkede yapılan yatırımın ana 

ülkedeki şirket tarafından yönetilmesi halinde kullanılmakta ve doğrudan yabancı 

yatırım olarak adlandırılmaktadır. Yatırımın başka bir tüzel veya gerçek kişi tarafından 

yönetilmesi halinde yabancı portföy yatırımı adını almaktadır.  Doğrudan yabancı 

yatırımlarda, sıfırdan yatırım (green field investment), birleşme ve satın alma 

yöntemiyle doğrudan yatırım söz konusu olmaktadır. Şekil 2’de ifade edildiği gibi 

yabancı yatırımlar, doğrudan yabancı yatırımlar ve yabancı portföy yatırımları olmak 

üzere ikiye ayrılmaktadır. Bu ayrımda sahiplik oranı, kontrol payı ve likidite süresi, 

ayrımı sağlamaktadır. Doğrudan yabancı yatırımlar, içe dönük, dışa dönük, yukarı 

dönük ve aşağı dönük olmak üzere dörde ayrılmaktadır. İçe dönük doğrudan yabancı 

yatırımlar, ev sahibi ülkeye gelen yabancı yatırımlara denilmektedir. Dışa dönük 

doğrudan yabancı yatırımlar, ana ülkeden çıkan yatırımlara denilmektedir. Yukarı 

dönük doğrudan yabancı yatırımlar, gelişmişlik seviyesi yukarıda olan ülkelere yapılan 

genellikle stratejik varlık arayışlı yatırımlardır. Aşağı dönük doğrudan yabancı 

yatırımlar, gelişmişlik seviyesi aşağıda olan ülkelere yapılan yatırımlardır. Bu 

yatırımlar genelde, doğal kaynak arayışlı yatırımlardır (Gaur ve Ding, 2018, s. 324). 

 
Şekil 2. Yabancı Yatırım Türleri 

Kaynak: World Economic Forum, 2023 
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Ülkelerin sürdürülebilir kalkınmaları politikalarını önceliklendirme ve temin etmek 

için politika yapıcılar, doğrudan yabancı yatırımlar için teşvik mekanizmasını 

kurgulamakta ve çalıştırmaktadır (Durham, 2003, s. 2). Makroekonomik düzeyde 

doğrudan yabancı yatırımlar kavramının, literatürdeki ilişkili teorilerle gelişim süreci 

eklektik paradigmanın teorik çerçevesiyle gösterilmektedir. 

Doğrudan Yabancı Yatırım Motivasyonları 

Ev sahibi ülke, yabancı yatırımlardan kendi ekonomisine katkı sağlamasını beklerken, 

yabancı yatırımcıların öncelikli hedefi yatırımlarından kâr elde etmektir. Bu beklenti 

uyuşmazlığına neden olan doğrudan yabancı yatırımların motivasyon kaynakları ise 

stratejik varlık arayışı, kaynak arayışı, pazar arayışı ve verimlilik arayışı olarak dört 

başlıkta sınıflandırılmaktadır: (Dunning ve Lundan, 2008, s. 573). Kısaca stratejik 

varlık arayışı, aşırı rekabet ortamında şirketlerin rekabet avantajı kazanmasına 

yardımcı olan değerli ve benzersiz kaynaklardır. Entelektüel sermayeye konu, patentler, 

markalar, özel teknolojiler veya endüstriyel sırlar bu kapsamda yer alabilmektedir. 

Verimlilik arayışı, ölçek ekonomisi oluşturarak birim maliyetleri düşürme amacı gibi 

birim girdi başına üretilen çıktı miktarını arttırmayı ifade etmektedir. Doğal kaynak 

arayışı, bir ülkenin belirli bir firması, yurt içinde bulunmayan kaynaklara erişmek veya 

kaynakları daha düşük maliyetle elde etmek için yurt dışında yatırım yapmaktadır. 

Mineraller, hammaddeler ve tarım ürünleri gibi fiziksel kaynakları içermektedir. 

Özellikle enerji ve hammadde yoğun sektörlerde yönlendirici öneme sahiptir. Bu 

kaynaklara daha uygun maliyetle erişmek, stoklayarak rekabet avantajı elde etmek 

amaçlanmıştır. Pazar arayışı, ürünlerin yeni veya büyümekte olan pazarlara doğrudan 

erişim sağlaması amacıyla yapılan yatırımlardır. Çok uluslu işletmelerini pazar 

arayışında doğrudan yabancı yatırımlarla girmelerinin birkaç nedeni vardır. Birincisi, 

ana tedarikçileri o ülkede üretim tesisleri kurduğu için yabancı bir ülkeye yatırım 

yapmaktadır. İkincisi, yerel müşterilerin beklentilerine, iş geleneklerine, yasal 

gerekliliklere, pazarlama prosedürlerine ve yatırım ortamına uyum sağlamak için yurt 

dışında üretim yapmaktadır. Bu sayede yerel firmalarla daha iyi rekabet edebilmekte 

ve yerel pazara hizmet edebilmektedirler. Başka bir teşvik ise üretim ve işlem 

maliyetlerinin daha düşük tutmasıdır. Ayrıca doğrudan yabancı yatırımlar, ev sahibi 

ülkenin hükümeti tarafından uygulanan ithalat kontrolleri gibi ticaret engellerini 
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aşmaktadır. Şirketin globaldeki rekabet algısı ve sürdürülebilir büyüme misyonu, 

şirketi yatırıma yönlendirmektedir (Dunning ve Narula, 1996). 

EKLEKTİK PARADİGMA 

Uluslararası işletmecilik alanında tanınan John H. Dunning, 1976 yılında geliştirdiği 

ve farklı teorik kaynaklardan beslenerek bir bütün oluşturmayı amaçlayan modeline 

'eklektik paradigma' adını vermiştir. Eklektik kelimesi, seçilerek bir bütün oluşturma 

anlamına gelmektedir. Bu paradigma, aynı alanda faaliyet gösteren diğer bilim insanları 

tarafından benimsenmiş ve doğrudan yabancı yatırımlar üzerine yapılan araştırmalarda 

önemli bir yer edinmiştir. Bu paradigmanın teorik temellerine dair anlamsal bütünlüğün 

sağlanabilmesi amacıyla, Şekil 3'te ilgili teoriler sunulmaktadır (Pedersen, 2003, s. 15; 

Dunning ve Lundan, 2008, s. 580). Çalışmamızın amacı ifade edildiği gibi, şirketlerin 

ve devletlerin hızla küreselleşen dünyadaki rekabet ortamına uyum sağlamasındaki 

stratejik yaklaşımlara adapte olamamasından kaynaklanmaktadır. Şekil 1’deki 

paydaşlar arasındaki beklenti uyuşmazlığını, makroekonomik düzeyde açıklamak için 

eklektik paradigmadan bahsedilmesi ve gelişim süreçlerini incelemek, perspektif için 

önem arz etmektedir. 

Doğrudan yabancı yatırımlar kavramının çerçevesini bütüncül anlamak ve daha iyi 

ifade edebilmek için eklektik paradigmanın iki bileşeni olan sahiplik ve içselleştirme 

avantajları, yönetimsel yaklaşımları içeren işlem maliyetleri ve içselleştirme teorileri 

ile genel olarak açıklanmaktadır. Detayında eklektik paradigma, firmaların rekabet 

avantajlarını koruyarak uluslararasılaşma faaliyetlerini açıklamak ve ana ülkeye bağlı 

şirketlerin ana ülkeye kazanımlarını açıklamaktadır. Bu kazanımlar, yatırımın 

sahipliğine, lokasyonuna ve içselleştirme oranlarına göre farklılık arz etmektedir. 

Eklektik paradigma çerçevesinde doğrudan yabancı yatırımlar kavramını detaylı bir 

şekilde tanımlamak amacıyla gerçekleştirilen sistematik incelemede, ticaret 

kavramından başlanarak ilgili teorilerin doğrudan yabancı yatırımlara kazandırdığı 

farklı bakış açıları ele alınmıştır. 
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Şekil 3. Eklektik Paradigmanın Gelişimi 

Kaynak: Dunning, 2001 

 

İnsanlık tarihinde iletişimin varlığıyla ortaya çıkan ticaret, ekonomik değer taşıyan 

varlıkların ihtiyaçlar doğrultusunda değiş tokuş edilmesi olarak tanımlanmaktadır. 

Ürün ömrü uzun olan paranın devreye girmesiyle ticaret mesafeleri genişlemiş, bu 

durum ise alıcı ve satıcının uluslararasılaşma gereksinimlerini artırarak çeşitli teorilerin 

temel konusu haline gelmiştir. 1776’da ulusların sınırlılıkları dikkate alınarak Adam 

Smith’in mutlak üstünlükler teorisi ortaya çıkmış ve merkantilizm olarak ifade edilen 

azami ihracat ve asgari ithalat yaklaşımın dünyada geçerliliğinin olmadığını 

savunulmuştur. O da dönemindeki genel geçer yaklaşımların, dünya gibi değişime 

ihtiyaç duyduğunu ifade etmiştir. Smith’in mutlak üstünlükler teorisi, her ülkenin kendi 

var olan kaynaklarını göz önüne alarak uzmanlaşmasını böylelikle maliyet avantajı 

oluşturabileceğini savunmaktadır. Temelde standardizasyon odaklı çalışmaları 

gündemine almıştır. Mutlak üstünlüklerin tamamlayıcısı olarak nitelendirilen David 

Ricardo’nun 1817 yılında karşılaştırmalı üstünlükler adını verdiği teoride emek değer 

maliyetinden bahsedilip fırsat maliyetinden bahsedilmemektedir. Teorilerin 

etkileşiminde mutlak üstünlüğün olduğu her durumda karşılaştırmalı üstünlükten 

bahsedebilirken karşılaştırmalı üstünlüğün olduğu her durumda mutlak üstünlükten 

bahsedilemeyeceği için dış ticareti açıklamak üzere geliştirilmiştir. Bu teori, emek 

değer teorisine dayandırıldığı için sermaye, doğal kaynak ve girişimcilik maliyetleri 

göz ardı edilmiştir. Rekabetin olduğu dünyamızda karşılıklı ticaret ile fırsat algısını 

oluştururken, statik bir model özelliği gösterdiği için fırsat maliyeti kavramına eserinde 

gerekli önemi vermemiştir. Fırsat maliyeti kavramı, neoklasik iktisat literatüründe yer 
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bulmuştur. Değişen dünya ve artan rekabet ile uluslararası ticaret kavramı sırasıyla 

Heckscher ve Ohlin’in faktör donatımları ve Porter’ın elmas model olarak adlandırdığı 

rekabetçi üstünlükler teorisi ile günümüzdeki nihai halini almıştır. 1991 yılında 

Hecksher ve Ohlin’in faktör donatımları, sermaye ve emek olmak üzere 2 faktör 

üzerine odaklanmıştır. Ülkenin durumu göz önüne alınarak hangi faktör (emek, 

sermaye, bilgi vb.) üzerinde daha fazla kaynağa sahipse o faktör ağırlıklı ürünleri daha 

ucuza üretebileceğini böylelikle rekabet avantajı sağlayabileceğini savunmaktadır.  

Reel piyasada olan kamu kaynaklı zorlayıcı müdahale ve taşıma masrafları yok 

sayılmaktadır (Yüksel ve Sarıdoğan, 2011, s. 200). Monopolistik üstünlükler kavramı, 

1960 yılında Stephen Hymer tarafından geliştirilmiş olup vefatından sonra doktora 

danışmanı tarafından yayınlanmıştır. Doğrudan yabancı yatırımlar kavramından, 

eserinde ilk bahsedenlerdendir. Monopolistik üstünlükler teorisinde, çok uluslu bir 

şirketin yurtdışına yatırım yapmasının iki nedeni olduğunu ifade etmektedir. Bunlar, 

piyasa bozukluklarından faydalanma fırsatı ve monopolistik üstünlüklerdir. Bu 

üstünlükler arasında, ölçek ekonomileri, teknolojik üstünlük, pazarlama ve dağıtım ağı, 

patent ve markalar, finansal güç, yönetim ve organizasyon becerileri yer almaktadır 

(Hymer, 1960).  

Doğrudan yabancı yatırımlar kavramını açıklarken işletme stratejisi literatüründe 

önemli bir yer tutan bir diğer yaklaşım, Barney’in 1991 yılında geliştirdiği kaynak 

tabanlı görüştür. Bu görüşe göre, işletmelerin kaynakları fiziksel, insan ya da 

organizasyonel kökenli olmaktadır. Kaynaklar, dört temel özellik çerçevesinde 

tanımlanmaktadır: değerli, nadir, taklit edilemez ve organizasyon destekli kaynaklar. 

Yurtdışında edinilen bilgi sermayesinin ekonomiye veya organizasyona kazandırılması 

ve etkin bir şekilde özümsenebilmesi için yerel ekosistemin bu niteliklere sahip 

kaynakları barındırması gerekmektedir çünkü firmalar, rekabet avantajını büyük ölçüde 

içsel kaynakları ve yetenekleri aracılığıyla sürdürebilmektedir (Barney, 1991, s. 99). 

Rekabet avantajlarını iç kaynaklar ve yetenekler üzerinden değerlendiren kaynak 

tabanlı görüş, değişen koşullara uyum sağlama gerekliliği nedeniyle dinamik 

kabiliyetler teorisine evrilmiştir. 1997 yılında Teece ve çalışma arkadaşları tarafından 

geliştirilen dinamik kabiliyetler teorisi, aşırı rekabetçi piyasa koşullarında 

sürdürülebilir rekabet avantajı elde etmek için kaynakların nasıl düzenlendiğini, 

yeniden yapılandırıldığını ve yenilendiğini açıklamaktadır. Bu teori, kaynak tabanlı 
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görüşten farklı olarak, yalnızca mevcut kapasite ve yeteneklere odaklanmakla kalmaz; 

aynı zamanda bu kabiliyetlerin sürekli nasıl geliştirildiğine ve değişen şartlara adapte 

edildiğine vurgu yapmaktadır. Dinamik kabiliyetler teorisi, davranışsal varsayımları 

yeniden ele alarak bu yeteneklerin mikro temellerini "fırsat algılama, yakalama ve 

yeniden yapılandırma" olarak tanımlamaktadır. Bu bağlamda, dinamik yeteneklerin 

gelişim süreci için hem dışa dönük hem de içe dönük doğrudan yabancı yatırım 

seçeneklerinde, bir ülkede güçlü insan sermayesinin varlığı ve bu sermayenin 

özümseme kapasitesi kritik öneme sahiptir. Özellikle içe dönük doğrudan yabancı 

yatırımları çekmek için dinamik yeteneklerin geliştirilmesinin stratejik bir gereklilik 

olduğu vurgulanmaktadır (Teece ve diğerleri, 1997, s. 509).  

1985 yılında Williamson tarafından geliştirilen işlem maliyetleri teorisi, işletmelerin 

yaşamlarını sürdürebilmek adına dışarıdan temin ettiği ürün ve hizmetler için 

katlandıkları maliyetleri temel almaktadır. Bu teori, işletme ve piyasa organizasyonu 

yaklaşımlarında uzun süre göz ardı edilen önemli bir soruna dikkat çekmiştir. Coase’e 

göre, işletme ve piyasalardaki işlem maliyetlerinin kontrolü, üretimi koordine etmenin 

alternatif bir yöntemi olarak değerlendirilmiştir sadece fiyat odaklı ve girişimci 

koordinasyonu göz ardı eden çalışmaların, pratikteki gerçekliği tam olarak 

yansıtamadığı vurgulanmıştır. Williamson, sınırlı rasyonellik kavramına ve bir sistemin 

parçalarının bütünü etkileyebileceği görüşüne dayanarak, sosyal maliyet sorununa 

ilişkin eleştirileri yeniden gündeme getirmiştir. Bu çerçevede, işlem maliyetleri teorisi, 

işletme kararlarında maliyetlerin yönetimine dair daha geniş bir perspektif sunarak, 

işletme stratejilerinin ve piyasa dinamiklerinin daha doğru bir şekilde anlaşılmasına 

katkı sağlamaktadır (Williamson, 2009). İşlem maliyetleri teorisi, üç temel maliyet 

kaleminden oluşmaktadır: arama maliyeti, anlaşma maliyeti ve yaptırım maliyeti 

(Holmström ve Milgrom, 1991, s. 24). Çeşitli teorilerde kabul gören sıfır işlem maliyeti 

kavramı, günlük hayattaki gerçek ve tüzel kişiler için pratik bir yaklaşım değildir. 

Örneğin, iki farklı sözleşme arasında değer-fiyat yaklaşımını kullanarak bir tercih 

yapılırken bile işleme yansıyan maliyetler açıkça görülebilmektedir. Dönemin 

şartlarında, ampirik analize konu olan sözleşmelere erişimin sınırlı olması nedeniyle, 

işlem maliyetleri teorisi ancak sonraki yıllarda ampirik olarak doğrulanmıştır. Teoriye 

göre, dikey entegrasyon yoluyla işlem maliyetlerinin sahiplik tarafına kaydırılması, bu 

maliyetlerin kontrol edilebilir bir yönetim altında toplanmasını sağlamaktadır 
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(Dunning ve Lundan, 2008, s. 585). Williamson’ın çalışmalarında vurguladığı üzere, 

işlem maliyetlerinin önemini belirginleştiren altı temel konu bulunmaktadır: işlem 

maliyetleri, sınırlı rasyonalite, fırsatçılık, varlık özgüllüğü, belirsizlik ve sıklık 

(frekans). Bu unsurlar, işlem maliyetleri teorisinin analitik temellerini oluşturmakta ve 

piyasa ile işletme arasındaki dinamiklerin daha iyi anlaşılmasına katkı sağlamaktadır. 

Teorilerin birleşimiyle oluşturulan eklektik paradigma, sadeleştirilerek 2001 yılında 

OLI (ownership, location, internalization) çerçevesini ortaya koymuştur. Bu 

çerçevenin en önemli unsurlarından biri, eklektik paradigmanın sahiplik (ownership) 

boyutuyla ilişkilendirilen, Williamson’ın tanımladığı varlık özgüllüğüdür. Varlık 

özgüllüğü, belirli bir işleme özgü olarak tasarlanmış değerli bir varlığın, başka bir 

işleme kolayca uyarlanamama durumunu ifade etmektedir. Bir varlığın ilk en iyi 

kullanım değeri ile bir sonraki en iyi kullanım değeri arasındaki fark ne kadar büyükse, 

varlığın özgüllüğü de o kadar artmaktadır. İşlem maliyetleri teorisi, teoriler arasında 

"teorilerin teorisi" olarak adlandırılmaktadır (Williamson, 2009). Bu teoriye göre, işlem 

maliyetlerinin kullanım alanları üç temel yapı üzerinde temellenir: piyasa, hiyerarşi ve 

hibrit yapılar. Piyasa dengesizliklerinden kaçınmak amacıyla işlemlerin hiyerarşi ya da 

hibrit yapılar içinde gerçekleştirilmesi, içselleştirme teorisine dayanak oluşturmuştur. 

Eklektik paradigmayı şekillendiren sahiplik ilkesi üzerine geliştirilen teorilerin 

zamanla güncellenmesi ve dayanıklılığı, paradigmanın da geçerliliğini ve güncelliğini 

korumasını sağlamaktadır. Bu durum, paradigmanın dinamik bir çerçeve olarak teorik 

gelişmelere açık olduğunu göstermektedir.  

Eklektik paradigmanın sahiplik boyutundan sonra doğrudan yabancı yatırımlarda 

dikkat edilmesi gereken bir diğer önemli unsur, lokasyon (location) seçimidir. 

Lokasyon, şirketlerin yatırım motivasyonlarını şekillendirirken, ev sahibi ülkedeki 

yatırımın sürdürülebilirliğini belirleyen bir dizi kurumsal gelişim göstergesiyle 

yakından ilişkilidir. Bu göstergeler arasında, asgari yolsuzluk algısı, hukukun üstünlüğü 

ve bürokratik süreçlerde verimlilik gibi unsurlar yer almaktadır. Bu faktörler, yatırım 

ortamının güvenilirliği ve çekiciliği üzerinde olumlu bir etki yaratmaktadır. Her şirketin 

sahiplik ve içselleştirme durumlarının kendine özgü olması, şirketlerin pazarlara girişte 

farklı yöntemler kullanmalarını gerektirmektedir. Lokasyon boyutunda doğrudan 

yabancı yatırımların avantajları (örneğin, kontrol ve kar) ve dezavantajları (örneğin, 

maliyet ve zaman) dikkatle değerlendirilmelidir. Bu değerlendirme sürecinde, sınırlı 
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rasyonellik çerçevesi dikkate alınmalıdır. Özellikle, hızla değişen küresel piyasa 

dinamiklerinde, uluslararası rekabetin geleceği, bölgelerde yükselen değer zinciri 

merkezleri aracılığıyla güçlenmeye devam etmektedir (Gereffi, 2002, s. 27). Bu 

bağlamda, doğru lokasyon seçimi, yalnızca mevcut avantajları maksimize etmekle 

kalmaz, aynı zamanda uzun vadeli rekabet avantajı elde etmede stratejik bir rol 

oynamaktadır.  

OLI çerçevesinin üçüncü adımı içselleştirme (internalization) ilkesidir. İçselleştirme 

teorisinin dayandığı davranışsal unsurlar, Casson’un piyasa hatalarını azaltma, bilgi ve 

teknoloji transferindeki asimetrik yayılım, kontrol ve koordinasyon, dış pazarlarda 

belirsizlik ve risk yönetimi ile dışsal maliyetlerin azaltılması gibi başlıklar altında 

incelenmektedir. İçselleştirme, piyasa hatalarını ve yüksek işlem maliyetlerini 

azaltmada önemli bir rol oynamaktadır. Bilgi ve teknoloji transferi, genellikle zorlayıcı 

ve karmaşık bir süreç olduğundan, bu bilgilerin içselleştirilmesi, şirketlerin kendi 

bünyelerinde tutarak daha verimli bir yöntem izlemesini sağlar. Ayrıca, karmaşık ve 

entegre süreçlerde içselleştirme, kontrol ve koordinasyonu kolaylaştırarak operasyonel 

verimliliği arttırmaktadır. Doğrudan yabancı yatırımlar ise yabancı pazarlarda var olan 

riskler ve belirsizliklerle ilişkilidir. Bu bağlamda içselleştirme, operasyonların daha 

güvenli ve istikrarlı bir hale gelmesine katkı sağlamaktadır. Sonuç olarak dışsal 

maliyetler, iç operasyonlara aktarılarak azaltılmaktadır (Casson, 2015, s. 55). 

Şirketlerin büyüme süreçlerinde yabancı pazarlara doğrudan yatırım yapmalarının 

sebepleri, genellikle maliyetin düşük olduğu distribütörler gibi alternatif pazara giriş 

yöntemlerinden farklı olarak, kendi iç yapılarını genişletmek suretiyle yüksek maliyetli 

yatırımlar yapmayı tercih etmelerinin ardında yatan faktörleri incelemektedir. Bu 

yaklaşım, aslında piyasa başarısızlıklarının varlığı ve bu olası başarısızlıkları 

içselleştirme yoluyla aşma çabası ekseninde geliştirilmiştir. Özellikle entelektüel 

sermaye gibi sahipliğe konu varlıkların transferinde, bilgi asimetrisi, pazarlık 

maliyetleri ve işlem maliyetleri gibi etkenler piyasa mekanizmasının verimsiz 

çalışmasına yol açarken, içselleştirme sayesinde şirketin hiyerarşik bilgi akışına uygun 

olarak verimlilik artışı sağlanmaktadır. Eklektik Paradigma’nın teorik çerçevesine 

sonradan dâhil edilen içselleştirme teorisi, işlem maliyetleri teorisinin tamamlayıcısı 

olarak firmaların piyasa hatalarını nasıl azalttığını ve işlem maliyetlerini nasıl 

düşürdüğünü açıklamaktadır. Bu bağlamda, etkileşim içinde olduğu diğer teorilerle 



 2207 

birlikte, içselleştirme teorisi Dunning’in eklektik paradigmasında önemli bir yer 

edinmiştir (Cuypers ve diğerleri, 2021, s. 111). Stratejik yönetim ve kontrol açısından 

yüksek belirsizlik içeren pazarlarda, rekabet avantajının sürdürülebilirliğini temin için 

entelektüel sermaye gibi kritik varlıkların doğrudan yönetime bağlılığı, dinamik 

stratejilerin teşkilinde değer arz etmektedir (Rugman ve Verbeke, 2003, s. 125).  

Dunning’in eklektik paradigmasını özetlersek doğrudan yabancı yatırımların doğası 

ancak üç unsurun bir araya getirilmesiyle açıklanmaktadır. Uluslararası üretimin sınır 

ötesi özelliği, bir ülkenin firmalarının sahiplik (ownership) avantajları, ana/ev sahibi 

ülkelerin kaynaklarının lokasyon avantajlarına (location) ek olarak içselleştirme 

avantajı (internalization) getirildiğinde, yani firmaların O ve L varlıklarının 

kombinasyonunu yönetmede piyasa güçlerine kıyasla üstünlüklerinin bulunduğu ifade 

edilmiştir. Sahiplik avantajları, bir firmanın uluslararası pazarlarda rekabet 

edebilmesini sağlayan avantajlardır. Bu avantajlar genellikle entelektüel sermaye 

temellidir ve marka tanınırlığı, teknolojik bilgi ve Dunning’in ilk aşamada odaklandığı 

yönetim yetenekleri gibi unsurları içermektedir. Günümüzde bu tür avantajlar, 

genellikle "iyi insan sermayesi" olarak tanımlanmaktadır. Lokasyon avantajları, ev 

sahibi ülkeye kar amacı güderek gelen yabancı yatırımların, o ülkenin sunduğu stratejik 

konum, ekonomik beklentiler ve kurumsal gelişim gibi avantajlarını kapsamaktadır. 

İçselleştirme avantajları ise, yatırım yapan şirketin ve ev sahibi ülkenin durum 

analizleri göz önünde bulundurularak, firmanın sahip olduğu avantajları bir aracı 

kuruluş üzerinden lisanslamak yerine doğrudan kendi kontrolünde yurtdışında 

büyüterek, olası bilgi asimetrilerinin önüne geçmeyi ve daha karlı olmayı amaçlayan 

avantajlardır. Bu avantajlar, firmanın yurtdışındaki faaliyetlerini daha etkin bir şekilde 

yönetmesini sağlayarak, dışsal maliyetleri ve bilgi transferi ile ilgili riskleri 

azaltmaktadır (Dunning ve Lundan, 2008). 

Yatırım Geliştirme Yolu 

OLI’nin yanı sıra eklektik paradigmanın bir diğer çıktısı içe dönük doğrudan yabancı 

yatırımlar (İDDYY) ve dışa dönük doğrudan yabancı yatırımların (DDDYY) birbirini 

takip eden süreçler olduğunu savunan yatırım geliştirme yoludur. Eklektik paradigmayı 

kalkınma stratejisinde teorik çerçeve olarak kullanan ülkelerde, doğrudan yabancı 

yatırım denilince yaygın kullanımı nedeniyle içe dönük doğrudan yabancı yatırımlar 

kastedilmektedir çünkü bu paradigmada, ilk aşamanın içe dönük olması gerekliliği 
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ifade edilmiştir. Literatürde çoğunlukla Dunning’in yatırım geliştirme yolunu referans 

göstererek içe dönük doğrudan yabancı yatırımlar olmaksızın dışa dönük doğrudan 

yabancı yatırımlar olamayacağı ve Tablo 1’de ifade edildiği gibi bunun ülkenin gelir 

seviyesine bağlılığı ifade edilmiştir.  Bu tür yatırımların ülke ekonomisine doğrudan 

katkısı beklendiği için gelişen ve gelişmekte olan ülkelerdeki ulusal ve bölgesel 

kalkınma planlarında içe yönelik doğrudan yabancı yatırımların önemi ilgili kamu 

idareleri tarafından vurgulanmaktadır. Bu sebeple kavramların gelişimi ve teorilerle 

ilişkilerinin bütüncül bir şekilde anlatılmasına özen gösterilmiştir. 

Tablo 1. Yatırım Geliştirme Yolu Aşamaları 

Aşamalar Kişi Başına Gayrisafi Yurtiçi 

Hasıla 

Doğrudan Yabancı Yatırım  

Pozisyonu  

1 < 1000 $ İçe Dönük DYY veya Dışa Dönük  

DYY yok 

2 1000 – 3000 $ İçe Dönük DYY var; Dışa Dönük  

DYY yok 

3 3000 – 10.000 $ İçe Dönük DYY > Dışa Dönük DYY 

4 >  10.000 $ Dışa Dönük DYY > İçe Dönük DYY 

Kaynak: Dunning ve Narula, 1996 

 

Çıktı ilişkisindeki tek yönlülükte sıkça referans verilen yatırım geliştirme yoluna göre 

bu süreç, 4 aşamadan ibarettir. 1. aşamada, eğer ana ülkede kişi başına gayrisafi yurtiçi 

hasıla (GSYİH) 1000$ altında ise ne içe dönük ne dışa dönük doğrudan yabancı yatırım 

olmayacağı; 2. aşamada, kişi başına GSYİH 1000 $ ve 3000$ arasında ise içe dönük 

olacağı ama dışa dönük olmayacağı; 3. aşamada, GSYİH 3000 $ ve 10000$ arasında 

ise içe dönüğün dışa dönükten fazla olacağı ve son olarak 4. aşamada, GSYİH 10000 $ 

üzerinde ise dışa dönüğün içe dönükten daha fazla olacağı ifade edilmiştir (Dunning ve 

Narula, 1996). 

Yatırım geliştirme yolu teorisi, kişi başına gayrisafi yurtiçi hasılanın dışa dönük 

doğrudan yabancı yatırımları teşvik ettiğini savunurken, aynı zamanda dışa dönük 

doğrudan yabancı yatırımların kişi başına GSYİH üzerindeki etkisini ülke bazında 

açıklamayı önermektedir. Bu yaklaşım, ülkeler arasındaki faktör donatımlarındaki 

farklılıkları ve şirketlerin yatırım kararlarını tamamen rasyonel olmayan, iç ve dış 

faktörlerin etkisi altında şekillendiren firma davranışlarıyla gerekçelendirilmektedir 

(Surdu ve diğerleri, 2021, s. 1047). İlişkisel durum göz önüne alındığında, 

açıklayıcılığın yalnızca ekonomik bir göstergeyle sınırlı kalmayıp, aynı zamanda sosyal 
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ve çevresel göstergeleri de kapsaması gerektiği ve ilişkilerin daha derinlemesine ele 

alınması gerektiği vurgulanmıştır. Doğrudan yabancı yatırımların çıktısı olarak, ülkenin 

refah göstergesi olan kişi başına gayrisafi yurtiçi hasıla öne çıkmaktadır. Yatırım 

geliştirme yolu perspektifinden, gelişmiş ülkelerde kişi başına gayrisafi yurtiçi 

hasılanın dışa dönük doğrudan yabancı yatırımlar üzerindeki etkisini açıklayan birçok 

çalışma bulunmaktadır (Herzer, 2010, s. 476; Lee, 2010, s. 317). 

YÖNTEM 

Teorik çerçevenin merkezine, uluslararası işletmecilik literatüründe en çok atıf alan ve 

sözlük anlamı itibarıyla çeşitli kaynaklardan seçme yaparak bir bütün oluşturma 

anlamına gelen eklektik paradigma yerleştirilmiştir. Şekil 3’te sunulan teoriler, 

doğrudan yabancı yatırımlarla ilişkili bütünün parçalarını temsil etmektedir. Bu 

çalışmada kullanılan veri kaynakları, Dunning’in eklektik paradigmasının üç temel 

bileşeni olan mülkiyet, lokasyon ve içselleştirme avantajlarının yanı sıra doğrudan 

yabancı yatırım türlerinin stratejik işlevlerine odaklanan makaleler ve kitap 

bölümlerinden oluşmaktadır. Kaynak seçiminde, ProQuest, Scopus ve Web of Science 

gibi uluslararası veri tabanlarından tarama yapılmıştır. Bu veri tabanları, ilgili 

literatürün geniş bir kapsamda erişilebilirliğini ve güncelliğini sağlamak amacıyla 

tercih edilmiştir. Anahtar kelime olarak “eklektik paradigma”, “doğrudan yabancı 

yatırım”, “dışa dönük doğrudan yabancı yatırım”, “yatırım geliştirme yolu”, 

“mülkiyet”, “lokasyon”, “içselleştirme” terimleri kullanılmıştır. Anahtar kelimeler hem 

tek başına hem de kombinasyonlar halinde taranmıştır. Veri kaynaklarının geçerliliğini 

artırmak için yalnızca hakemli yayınlar ve yüksek atıf alan çalışmalar tercih edilmiştir. 

Eklektik paradigmanın üç temel bileşeninin ortak noktası rekabetçilik olduğu için, bu 

çalışmada içe dönük ve dışa dönük doğrudan yabancı yatırımların etkisi 

karşılaştırılmıştır. Karşılaştırma yapılabilmesi için, gelişmiş ve gelişmekte olan ülkeler 

arasında bir ayrım yapılmıştır. 

Elde edilen veriler, nitel içerik analizi yöntemi ile incelenmiştir. Bu süreçte, eklektik 

paradigma çerçevesinde, içe dönük ve dışa dönük doğrudan yabancı yatırımlar ile kişi 

başına gayrisafi yurtiçi hasıla arasındaki ilişkiler, her bir çalışmadaki bulgular 

doğrultusunda tematik olarak kodlanmıştır. Kodlama sürecinde, eklektik paradigmanın 

temel bileşenleri olan mülkiyet, lokasyon ve içselleştirme avantajları temel alınarak, bu 

avantajların sunduğu yatırım geliştirme yolları temalar olarak belirlenmiştir. 
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Teorik gelişim, sistematik bir inceleme amacıyla geçmişten günümüze doğru ele 

alınmıştır. Kavramsallaştırma sürecinde, içe dönük ve dışa dönük doğrudan yabancı 

yatırımların gelişmiş ve gelişmekte olan ülkeler üzerindeki etkilerini karşılaştıran, 

farklı kıtalardaki ülkeleri inceleyen güncel ampirik çalışmalar incelenmiştir. Ön 

inceleme sonucunda 158 çalışmadan, metodolojik olarak uygun olmayan 113 çalışma 

elenerek geriye kalan 45 çalışma detaylı analiz için seçilmiştir. Doğrudan yabancı 

yatırımlara yönelik çalışmaların çoğu, politik ve ticari birçok değişken nedeniyle ülke 

odaklı olarak yapılmaktadır. Bu tür çalışmaların ülke odaklı ele alınması, sonuçların 

güvenilirliğini artırmaktadır. Bu çalışmanın temel sınırlamalarından biri, analiz edilen 

veri kaynaklarının, İngilizce ile literatürle sınırlı olmasıdır. Dışa dönük doğrudan 

yabancı yatırımlar üzerine çalışma yapanların çoğunluğunun Çin kökenli olması ve 

belirtilen veri tabanlarında Çince çalışmaların bulunmaması nedeniyle bu durum, Çince 

akademik çalışmalarda yer alan bulguların göz ardı edilmesine neden olmaktadır. 

İÇE DÖNÜK VE DIŞA DÖNÜK DYY’LERİN KARŞILAŞTIRMASI 

İçe Dönük Doğrudan Yabancı Yatırımlar 

İçe dönük doğrudan yabancı yatırımların ev sahibi ülkedeki varlığı, genellikle 

teknolojisi geri kalmış eski makine parkurlarının verimliliği düşürmesi nedeniyle bu 

parkurların güncellenmesi için gerekli farkındalığı oluşturmakla başlar; sonrasında ise 

ev sahibi ülkedeki şirketlere bilgi transferi gibi katkılar sağlanarak süreç devam 

etmektedir (Lipsey ve Sjöholm, 2005). Doğrudan yabancı yatırımların (DYY) 

paydaşlarından ev sahibi ülkelerin, içe dönük doğrudan yabancı yatırımlardan azami 

faydalanması, rekabetçi ve sürdürülebilir olabilmeleri için Schumpeter tarafından 

ortaya konan inovasyon teorisindeki teknolojik yayılımda ifade edilen özümseme 

kapasitesi ile ilişkilendirilmektedir (Gilbert, 2006, s. 159). Rekabet perspektifinde 

kurumsal gelişim seviyesinin artmasıyla kalıcı üstünlük performansının azalacağı 

böylelikle iç piyasada rekabetin artacağı, içe dönük doğrudan yabancı yatırımlarından 

bundan etkilenip, şirketin rekabet üstünlüğü temin için yeni stratejiler ışığında katma 

değerli işler yapabileceklerini belirtmiştir (Hermelo ve Vassolo, 2010, s. 1457). 

Sistematik incelememizde içe dönük yabancı yatırımların, motivasyon kaynaklarının 

farklılık göstermesi nedeniyle ev sahibi ülkedeki kişi başına gayrisafi yurtiçi hasıladaki 

etkisinin ilk başta olumlu sonra anlamsız, ilk baştan beri olumsuz veya anlamsız olduğu 

görülmüştür. Ülke bazlı yapılan bu çalışmalarda, ev sahibi ülkenin kurumsal gelişim 
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seviyesine göre çıktılarının önemi ifade edilmiştir (Gupta ve diğerleri, 2023). Kurumsal 

gelişim seviyesine bağlı olarak davranış farklılıklarını incelediğimizde, 1983 yılında 

geliştirilen kurumsal teori, doğrudan yabancı yatırımların süreçlerinin, firma 

davranışlarının alt katmanlarını oluşturan tarihsel ve kültürel farklılıklarla 

açıklanabileceğini ileri sürmektedir. Bu etkiler üç ana başlık altında toplanmaktadır: 

Zorlayıcı baskı, ilk yatırım kararı aşamasında ortaya çıkar ve ev sahibi ülkelerin yasal 

düzenlemeleri ile politik baskılar tarafından şekillendirilmektedir. Taklitçi baskı, 

şirketlerin başarılı diğer şirketleri taklit ederek belirsizlikle mücadele ettikleri bir baskı 

türüdür. Düzenleyici baskı ise, aktif direnç göstererek sonraki yatırımlar için fayda 

sağlamaktadır. Kurumsal teori, ekosistem paydaşları arasında izomorfizm, yani 

benzerlikleri teşvik ederken, rekabet ise farklılaşmayı teşvik etmektedir. Bu 

perspektiften bakıldığında, doğrudan yabancı yatırımlar, şirketlerin uluslararasılaşma 

sürecinde davranışsal farklılaşma süreçlerini açıklamaktadır (Surdu ve diğerleri, 2021, 

s. 1060).  

Dışa Dönük Doğrudan Yabancı Yatırımlar 

Dışa dönük doğrudan yabancı yatırımlar, yerel firmaların iş stratejisi gereği çeşitli 

arayışları nedeniyle ana ülke dışında, ev sahibi bir ülkede yaptığı yatırımlardır (Ghosh 

ve Wang, 2009, s. 2). Bu kavram, literatürde ilk kez 1966 yılında Raymond Vernon’un 

ürün döngüsü teorisini anlattığı çalışmasında yer almaktadır. Bu çalışma, ürünlerin 

gelişim, büyüme, olgunluk ve düşüş aşamalarından geçtiğini savunmaktadır. Bahse 

konu her bir aşamada ürünün doğası gereği etkileşim olduğu ve bu etkileşimin, üretim 

ve ticaret dinamikleriyle ilişkilendirildiği ifade edilmiştir. Gelişim aşamasında, Ar-

Ge’ye dayalı yüksek maliyetler kabul edilerek gelişmiş ülkelerdeki yüksek gelirli 

tüketiciler hedeflenmektedir. Bu aşamada iç piyasanın ihtiyaçlarını karşılamak yeterli 

görülmektedir. Büyüme aşamasında, ürünün pazarda kabul görmesiyle üretim artmakta 

ve ihracat hedeflenmektedir. Üretim, ana ülkede devam etmektedir. Olgunluk 

aşamasında, ürün standardizasyonu sağlanırken verimlilik arayışları artmaktadır. 

Gelişmiş ülkelerdeki yüksek üretim maliyetlerinden sakınmak için üretim diğer 

ülkelere kaydırılmaktadır. Bu noktada dışa dönük doğrudan yabancı yatırımlar 

kavramımız, verimlilik arayışında olan şirket için önemli hale gelmektedir. 

Nihayetinde pazar doyumu, talep düşüşü ve yeni teknolojiler nedeniyle düşüş 

aşamasına geçilmiştir (Vernon, 2015). Bu çalışma özellikle 1950’li yıllardan sonra çok 
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uluslu şirketlerin faaliyetlerini ve ürün gelişim kararlarındaki etkilerini açıklamaya 

yardımcı olmaktadır.  

Dönüşüm süreci sadece ürünlerle ilgili değil, dünya ile ilgilidir. Globalleşen dünyada 

gelişmekte olan ülkelerin, gelişmiş ülkeleri yakalamasında; gelişmiş ülkelerin, 

gelişmişlik seviyesini muhafaza etmesinde ve arttırmasında, dışa dönük doğrudan 

yabancı yatırımlar, stratejik bir enstrüman olarak görülmektedir. Gelişmiş ülkelere 

yapılan doğrudan yatırıma, yukarı dönük (upward); gelişmekte olan ülkelere yapılan 

doğrudan yatırıma ise aşağı dönük (downward) adı verilmektedir.  

Gelişmiş pazarlara yapılan yukarı dönük doğrudan yabancı yatırımlar, başlangıçta 

zorluklarla karşılaşmaktadır, çünkü şirketlerin, daha karmaşık ve ileri düzey bilgi ile 

teknoloji gerektiren ortamlara uyum sağlaması gerekmektedir. Rekabetçi bir konum 

elde edildiğinde, rekabetçilik hızlanır ve yatırımlar, ana ülkeye katkı sağlamaya 

başlamaktadır. Bu tür yatırımların erken aşamalarında devletin desteği büyük önem 

taşımaktadır. Gelişmiş pazarlara yapılan yatırımlarda ise, önce dışlama (crowding out) 

etkisi, ardından ise yayılma (spill over) etkisi beklenmektedir. (Lee ve diğerleri, 2023). 

Yabancı pazarlarda bu süreci atlatmak için monopolistik üstünlüklerde yer alan 

üstünlüklerden bir veya birkaçı gerekmektedir (Hymer, 1960). Eşitliğe dayalı bir 

uluslararasılaşma enstrümanı olan dışa dönük doğrudan yabancı yatırımların, uzun 

zamandır uluslararası işletme literatüründe merkezi bir konumu olmuştur. Teoriler 

üzerinden değerlendirilebilen dışa dönük doğrudan yabancı yatırımlar, önemli bir 

öğrenme merkezi ve yakalama stratejisinin bir parçasıdır. 

Dışa dönük doğrudan yabancı yatırımlar, yatırımcı ülkenin firmalarına yeni pazarlara 

girme, ara malları daha düşük maliyetle ithal etme ve yabancı teknolojilere erişim gibi 

avantajlar sağlamaktadır. Bu durum, firmaların rekabet gücünü arttırmakta ve dolaylı 

olarak yerel ekonomiye katkı sağlamaktadır ancak dışa dönük doğrudan yabancı 

yatırımların, kişi başına gayrisafi yurtiçi hasıla üzerindeki doğrudan net etkisi teorik 

olarak çeşitli varsayımlara dayanmaktadır. Örneğin, bazı çalışmalar dışa dönük 

doğrudan yabancı yatırımların yerel üretimi azaltabileceğini öne sürerken, diğerleri 

uzun vadede dışa dönük doğrudan yabancı yatırımların, yerel üretimi artırabileceğini 

savunmaktadır (Zalke, 2020). Dışa dönük doğrudan yabancı yatırımlar (DDDYY) ve 

kişi başına düşen GSYİH arasındaki ilişkinin karmaşık olduğunu kültürel ve ekonomik 
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etkenler nedeniyle farklılık arz edebileceğini ifade etmiştir (Globerman ve Shapiro, 

2008). 

İçe Dönük ve Dışa Dönük DYY’lerin Kişi Başına GSYİH Üzerindeki Etkisi 

İçe dönük ve dışa dönük doğrudan yabancı yatırımlar, bulundukları ülkenin ekonomik 

ve kurumsal koşullarına katkı sağladığı sürece sürdürülebilir kalkınma için önemli bir 

rol oynamaktadır. Sürdürülebilir kalkınma için temel göstergelerden biri, kişi başına 

gayrisafi yurtiçi hasıladır. İçe dönük ve dışa dönük olmalarına bağlı olarak doğrudan 

yabancı yatırımlar, kişi başına gayrisafi yurtiçi hasıla üzerinde farklı etkiler 

yaratmaktadır. Genel kabulün aksine, literatürde farklı kurumsal gelişmişlik 

seviyelerini barındıran ülkeler üzerine yapılan çalışmalarda, içe dönük doğrudan 

yabancı yatırımların kısa vadede kısmi etkiler gösterdiği, ancak uzun vadede 

etkisizleştiği tespit edilmiştir. Bu nedenle, dışa dönük doğrudan yabancı yatırımlara 

daha fazla vurgu yapılmaktadır. Gelişmiş ülkelerde dışa dönük yatırımlar genellikle 

küresel rekabet avantajı yaratmaya yönelikken, gelişmekte olan ülkelerde bu yatırımlar, 

genellikle teknoloji transferi veya bilgi birikimi sağlama amacı taşımaktadır. Kurumsal 

gelişimin yetersiz olduğu bazı ülkelerde dışa dönük yatırımlar, sermaye kaçışına da yol 

açabilmektedir. Bu farklılıkları daha iyi anlayabilmek için, içe dönük ve dışa dönük 

DYY ilişkisini inceleyen literatürdeki çalışmalar genellikle kişi başına gayrisafi yurtiçi 

hasıla (GSYİH) kavramına atıfta bulunmaktadır. Dunning'in yatırım geliştirme yolu 

hipotezine göre, bir ülkenin ekonomik gelişmişlik seviyesi arttıkça, bu ülkenin dışa 

dönük DYY'leri de artmaktadır. Bu dönüşüm, eklektik paradigmadaki lokasyon 

avantajlarının sahiplik avantajlarına dönüşmesiyle gerçekleşir ve bu durum, dışa dönük 

doğrudan yabancı yatırımları teşvik etmektedir. Literatürde, dışa dönük DYY'lerin kişi 

başına GSYİH üzerindeki etkisi genellikle ülke ve bölge bazında ele alınmıştır. Bu 

bağlamda, gelişmiş ülkelerde dışa dönük DYY’lerin ekonomik büyümeye katkı 

sağladığı ve ekonomik gelişmişlik ile dışa dönük yatırımlar arasında pozitif bir ilişki 

olduğu savunulmaktadır. 

Genel kabul görenin aksine literatürde farklı kurumsal gelişmişlik seviyelerini 

barındıran ülkeler üzerine yapılan çalışmalarda içe dönük doğrudan yabancı 

yatırımların, kısa vadede kısmi etkisi tespit edilirken uzun vadeli olarak anlamsızlaştığı 

belirlenmiştir. Çalışmalarda, ülkelerin durumsallığı nedeniyle DDDYY kavramına 

bakış da farklılık arz etmektedir. Gelişmiş ekonomilerde, dışa dönük doğrudan yabancı 
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yatırımların genellikle içsel gelişmişlik avantajlarından kaynaklandığı, gelişmekte olan 

ekonomilerde ise daha karmaşık normlardan kaynaklandığı açıklanmaktadır (Xu ve 

diğerleri, 2020, s. 241).  Kurumsal gelişim perspektifinden dışa dönük doğrudan 

yabancı yatırımlar ile kişi başına gayrisafi yurtiçi hasıla arasındaki ilişkiyi inceleyen 

çalışmada, kurumsal gelişimin düşük olduğu ülkelerde, yatırım geliştirme yolu 

çerçevesinde, kişi başına GSYİH'nın dışa dönük doğrudan yabancı yatırımları yeterince 

teşvik edemediği; ancak kurumsal gelişimin yüksek olduğu ülkelerde bu teşvikin daha 

belirgin hale geldiği vurgulanmıştır (Wang ve diğerleri, 2014, s. 127).  Kurumsal 

gelişimin görece zayıf olduğu gelişmekte olan ülkelerde dışa dönük doğrudan yabancı 

yatırımların, yerel ekonomiye katkısı zayıf olurken, gelişmekte olan ülkelerden 

gelişmiş ülkelere yapılan yatırımlar, gereklilikleri yerine getirmediğinde sermaye 

kaçışı olarak adlandırılmaktadır (Stoian ve Mohr, 2016, s. 1124). Aynı şekilde 

DDDYY’nin gelişmekte olan ülkelere teknoloji ve bilgi transferi de sınırlıdır çünkü 

özümseme kapasiteleri düşüktür. Gelişmiş ülkelerde ise rekabetçiliğin geliştirdiği 

özümseme kapasitesi nedeniyle verimlilik ve kişi başına gayrisafi yurtiçi hasıla artışına 

yol açmaktadır. DDDYY yoluyla elde edilen kârların ana ülkeye geri döndürülmesi, 

yerel ekonominin büyümesine katkıda bulunmaktadır. DDDYY'nin bu katkısı, ev 

sahibi ülkenin ekonomik yapısı ve politikaları ile de yakından ilişkilidir (Kurtovic, 

2023). Literatürde DDDYY’nin, ekonomik gelişim aşamaları ile paralel olarak arttığı 

ve bu artışta eğitim yatırımları ve ihracatın önemi ifade edilmektedir (Wu ve diğerleri, 

2017, s. 2020). Çin’de yapılan bir çalışmada, DDDYY’nin kişi başına GSYİH ile 

uyumlu arttığı ve yatırım geliştirme yolu hipotezine uygun olarak kişi başına 

GSYİH’nin DDDYY’yi teşvik ettiği öne sürülmüştür. Hindistan’da yapılan bir 

çalışmada kişi başına GSYİH’deki %1’lik bir artışın, DDDYY’i uzun vadede %3,58 

ile %10,73 arasında arttırdığı tespit edilmiştir (Amann ve Virmani, 2015). Bu 

çalışmalar, yatırım geliştirme yoluna uygun olarak kişi başına gayrisafi yurtiçi 

hasıladaki artışın dışa dönük doğrudan yabancı yatırımlarda artışa sebep olduğunu 

göstermektedir. 

Diğer yönden incelendiğinde Çin’in DDDYY stratejilerinin, kurumsal faktörler ve 

ekonomik belirleyiciler tarafından şekillendiği ve uzun vadede kişi başına GSYİH’yi 

arttırabileceği ifade edilmektedir (Alon, 2010, s. 1). ABD ve dışa dönük doğrudan 

yabancı yatırım yaptığı 50 ülke, çapraz ülke regresyonu ile analiz yapmıştır. Uzun 
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vadede, DDDYY'nin ABD'nin GSYİH'sini yaklaşık %2 oranında artırdığı bulunmuştur. 

Bu, DDDYY'nin kişi başına GSYİH’i destekleyen önemli bir faktör olduğunu 

göstermektedir (Herzer, 2010, s. 490). Polonya’da yapılan çalışmada granger 

nedensellik testine göre tek yönlü kısa dönemli bir nedensellikle kişi başına GSYİH’nin 

DDDYY’i arttırdığı ifade edilirken dalga analizi yönteminde DDDYY’nin uzun 

dönemde kişi başına GSYİH’yi arttırdığı ifade edilmiştir (Ciesielska ve Koltuniak, 

2010). Japonya’da yapılan bir çalışmada DDDYY’nin kısa vadede kişi başına 

GSYİH’yi etkilemediği ama uzun vadede etkilediği ifade edilmiştir. Nedenselliğin aynı 

şekilde uzun vadede olduğu ve Japon DDDYY’lerinin rekabetçiliği arttırması 

nedeniyle uzun vadede ülkenin ekonomik büyümesine katkı sunduğu ifade edilmiştir. 

Japonya, 1970-1990 yılları arası DDDYY’lerini Asya odaklı yaparken 1990 sonrası 

Avrupa ve Kuzey Amerika’ya çevirmiştir. Çalışmada her ülkenin kendi ekonomik 

dinamiklerine uygun olarak stratejiler geliştirdiği vurgulanmıştır (Lee, 2010, s. 317). 

Dunning ve Lundan’ın İkinci Dünya Savaşı sonrası odağına aldığı ABD ve Japonya’da 

yaptığı çalışmalarında DDDYY’nin ülke ekonomilerini kısa vadeli etkilemediği ama 

uzun vadede pozitif etkilediği sonucuna varmıştır ama bunu yatırım geliştirme yolunda 

paylaşmamıştır. Bangladeş'te yapılan çalışma ihracat, DDDYY ve kişi başına GSYİH 

arasında uzun vadeli bir eşbütünleşme ilişkisi olduğunu göstermektedir. Bu, 

DDDYY’nin ve ihracatın ülkenin refah seviyesine olumlu yönde etkilediğini 

göstermektedir. Kısa vadede ise, DDDYY'nin büyüme üzerindeki etkisinin negatif 

olduğu ama ihracatın büyümeyi olumlu yönde etkilediği tespit edilmiştir (Verma ve 

diğerleri, 2022, s. 280).  

Kıyasa konu içe ve dışa dönük doğrudan yabancı yatırım türlerinde gelişmekte olan 

ülkeler incelendiğinde Güney Kore’nin dışa dönük doğrudan yabancı yatırımlarının, 

2012 yılı itibariyle önemli bir artış göstererek 1,964 milyar $ ile içe dönük doğrudan 

yabancı yatırımlarının 2,5 katı olduğu ifade edilmektedir. Çalışmada, Koreli şirketlerin 

uluslararasılaşma seviyesinin ticaret odaklı olduğu ve DDDYY’lerinin, İDDYY’lere 

göre kişi başına GSYİH’yi artırma potansiyeline sahip olduğu ve daha da gelişmesi 

gerektiği ifade edilmiştir. Almanya, İsviçre ve Singapur ile karşılaştırıldığında DDDYY 

düzeyinin 20-30 yıl gerisinde kaldığı, DDDYY düzeyinin kişi başına GSYİH’nin 

yüksek olmasına katkıda bulunduğunu ifade ederken Kore DDDYY’leri ile kişi başına 

GSYİH arasında güçlü ilişki olduğu ve katkı sağladığı ifade edilmiştir (Jung ve 
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diğerleri, 2016, s. 245). 24 OECD ülkesinde yapılan çalışmada, dışa dönük doğrudan 

yabancı yatırımların, ülkenin refah seviyesini arttırdığı gözlemlenmiştir (Ghosh ve 

Wang, 2009, s. 2). 

DDDYY’nin gelişmiş ülkelerdeki olumlu etkisinin, ana ülkelerdeki rekabet gücünü 

arttırarak verimlilik ve yeni teknolojileri teşvik ettiği ve gelişmekte olan ülkelerde ise 

kültürel bağlamda karmaşık olabileceği ifade edilmektedir (Shahriar ve diğerleri, 2020, 

s. 427). Örneğin bağımsızlığını kazanmış eski İngiliz sömürgelerinin halen İngiliz 

milletler topluluğu adı altında kültürel ve ticari bağları muhafaza etmeye çalışmasının, 

İngiltere’nin ekonomik refahı için öneminden bahsedilmektedir. DDDYY ve kişi 

başına düşen GSYİH arasındaki ilişkinin karmaşık olduğunu kültürel ve ekonomik 

etkenler nedeniyle farklılık arz edebileceği çeşitli çalışmalarda ifade edilmiştir 

(Globerman ve Shapiro, 2008). Çin’in kendine özgü reformları ve kültürel yapısının 

sürece katkısı da genelleştirme için dikkate alınmalıdır (Liu ve diğerleri, 2005, s. 97). 

Çin üzerine yapılan çalışmalarda, DDDYY’nin kişi başına GSYİH üzerindeki etkisinde 

devlet şirketi ve özel şirket farklılaşmasının yaşandığı devlet destekli olanların doğal 

kaynak ve stratejik varlık arayışında iken özel şirketlerin verimlilik ve pazar arayışında 

olduğu ifade edilmektedir (Gao, 2023, s. 265). Gelişmekte olan bazı ülkeler ve küçük 

ada ülkelerinde, DDDYY’nin kısa vadeli negatif etkisi nedeniyle bölgesel olarak 

sermaye kaçışı olarak adlandırıldığı çünkü DDDYY’ın kişi başına GSYİH’yı 

azalttığını ama kişi başına GSYİH’nın DDDYY’ı arttırdığı ifade edilmiştir (Williams, 

2009).  

Çalışmalarımızda, DDDYY ve kişi başına GSYİH arasındaki ilişkiyi incelediğimizde, 

BRICS ülkelerinde yapılan araştırmalar aracılığıyla dışa dönük doğrudan yabancı 

yatırımların kalkınma stratejisi üzerindeki rolüne dair karşılaştırmalı bir analiz yapma 

imkânı bulunmaktadır. Brezilya ve Hindistan, dışa dönük doğrudan yabancı yatırımlar 

yapmaya daha erken başlamışken, Çin ve Rusya, DDDYY’lerini daha geç bir dönemde 

ve hızla artırma stratejisini benimsemiştir. Geçiş ekonomilerinden olan Çin ve Rusya 

gibi ülkelerde, DDDYY’ler genellikle devlet destekli olup, doğal kaynaklar ve stratejik 

varlık edinimi üzerine yoğunlaşmaktadır. Özellikle Rusya’da, enerji ve maden 

sektörlerinde yoğunlaşma gözlemlenirken, stratejik varlık edinimi öncelikli 

hedeflerinden biridir. Çin ise stratejik varlık arayışı içinde, teknoloji ve bilgi yönetim 
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sistemlerine erişimi hedefleyen dışa dönük yatırımlar yapmaktadır (Andreff, 2016, s. 

79).  

İçe dönük ve dışa dönük doğrudan yabancı yatırımların kişi başına gayrisafi yurtiçi 

hasıla üzerindeki etkisinin incelendiği literatür taramasında, sürdürülebilir kalkınma 

aracı olarak içe dönük doğrudan yabancı yatırımlar yerine dışa dönük doğrudan yabancı 

yatırımların kullanıldığı ve DDDYY’nin her ülke özelinde farklı stratejiler izlediğini 

ortaya koymuştur. Ülkelerin kültürel normlarındaki farklılıklar, bu stratejilerin 

çeşitlenmesine neden olmakta ve yapısal reformlar aracılığıyla her ülkenin, kendi 

ekonomik koşullarına uygun yatırım geliştirme stratejilerini benimsemesini mümkün 

kılmaktadır (Dunning ve Lundan, 2008, s. 580). 

SONUÇ VE ÖNERİ 

Bu çalışma, doğrudan yabancı yatırımların sürdürülebilir kalkınma üzerindeki kritik 

rolüne dikkat çekmekte ve içe dönük ile dışa dönük DYY’lerin etkilerini 

karşılaştırmaktadır. Ayrıca kalkınma stratejilerini içe dönük veya dışa dönük doğrudan 

yabancı yatırımlara dayandıran ülkeler için faydalı öneriler sunulmuştur.  

Çalışmalar, dışa dönük dönük doğrudan yabancı yatırımların, sürdürülebilir kalkınma 

üzerindeki olumlu etkilerinin, özellikle kişi başına düşen gayrisafi yurtiçi hasılayı 

(GSYİH) artırması nedeniyle içe dönük doğrudan yabancı yatırımlardan daha güçlü 

olduğunu göstermektedir. İçe dönük doğrudan yabancı yatırımlar, ev sahibi ülkeye 

genellikle istihdam ile sınırlı katkı sunarken, uyum eksikliği durumunda taraflar 

arasında çıkar çatışmalarına yol açabilmektedir. Bu nedenle, gelişmekte olan ülkeler 

için öncelikli bir tercih değildir. İçe dönük doğrudan yabancı yatırımları teşvik etmeye 

yönelik kalkınma politikaları izleyen ülkeler için, yatırımların sürdürülebilirliğini 

sağlamak adına taraflar arasındaki uyum kritik bir unsurdur. Bu uyumun, normatif 

izomorfizm veya taklitçi izomorfizm yoluyla sağlanma ihtimali vardır lakin plansız 

regülasyonlar ve rekabet eksikliği, içe dönük doğrudan yabancı yatırımların beklenen 

faydalarını azaltmaktadır.  

Dışa dönük doğrudan yabancı yatırımlar, yatırım geliştirme yolunda ifade edildiği gibi 

bir süreç değil, stratejik bir araç olarak ele alınmalıdır. Moon’un dengesizlik kuramı ve 

ilgili literatür ışığında, gelişmekte olan ülkelerin yerel şirketleri destekleyerek bilgi 
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yayılımını teşvik etmesi ve dışa dönük doğrudan yabancı yatırımları kalkınma 

stratejilerinin merkezine konumlandırması mümkündür.  

Kurumsal gelişim düzeyi yeterli ülkeler (gelişmiş ve gelişmekte olan) üzerine yapılan 

araştırmalar, dışa dönük doğrudan yabancı yatırımların kişi başına düşen GSYİH 

üzerindeki etkilerinin, yatırımın beklenti süresine bağlı olarak farklılık gösterdiğini 

ortaya koymaktadır. Kısa vadeli analizlerde değişkenler arasındaki doğrudan ilişki 

sınırlı kalırken, uzun vadeli incelemelerde pozitif etkiler daha belirgin bir şekilde 

görülmektedir. Bu durum, dışa dönük doğrudan yabancı yatırımların uzun vadeli 

sahiplik ve içselleştirme stratejilerine dayanmasından kaynaklanmaktadır. 

Sonuç olarak bu bulgu, doğrudan yabancı yatırımların uzun vadeli bir perspektifle 

planlanmasının gerekliliğine dikkat çekmektedir. Sürdürülebilir kalkınma hedeflerini 

benimseyen gelişmekte olan ülkelerde, politika yapıcıların, stratejik sektörlerdeki 

ihtiyaçları içe dönük doğrudan yabancı yatırımlarla karşılamak yerine, uzun vadeli bir 

perspektifle stratejik varlık arayışına dayalı dışa dönük doğrudan yabancı yatırımları 

teşvik etmeleri önerilmektedir. Bu doğrultuda, kalkınma politikalarının 

sürdürülebilirlik ve rekabet odaklı bir yaklaşımla yeniden yapılandırılması gerektiği 

vurgulanmıştır. 
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Özet 

Tekno-hümanizm, teknolojinin insani deneyim ve potansiyeller üzerinde olumlu etkiler 

yaratmasını hedefleyen felsefi bir pozisyondur. Bu anlamda tekno-hümanizm teknoloji ve 

insanlık arasındaki dengenin adil bir şekilde kurulması gerektiğini ve insanlığın yeniden merkeze 

alınmasını savunur. Bu savunmayı yaparken de insanların yaşam kalitesini artırmak için 

teknolojik gelişmeleri kullanırken ahlaki ve sosyal sorumluluk ilkelerini gözetir. Tekno-

hümanizm; skolastik felsefe sonrasında Aydınlanma düşüncesinin normatif bir çıktısı olan 

hümanizm paradigmasının aktüel bir aşamasıdır. İnsan merkezcilik ve rasyonalitenin nesnel 

çerçevesinde şekillenen Endüstri Devrimi tarihsel olarak Enformasyon Toplumu aşamasını da 

tamamlamış, süper akıllı toplumlar idealine eğilim artış göstermiş ve internet teknolojileri 

örgütlü yaşam ve üretim pratiklerini domine etmeye başlamıştır. İlk olarak Japonya’da öne 

sürülen Toplum 5.0 modeli, dijital teknolojiler ve yapay zeka teknolojilerinin zemin oluşturduğu 

süper akıllı toplumları refere etmektedir. Toplum 5.0’ın amacı insanlığın makine ve yapay 

zekalarla olan etkileşimini verimlilik açısından optimize etmektir. Ayrıca toplumsal hayatta 

büyüme ve kalkınmaya birincil öncelik vererek, yaşam kalitesinin maksimize edilmesini 

sağlamak bu modelin öncelikli hedefleri arasındadır. Bu çerçeveden hareketle, çalışmanın amacı 

insan merkezciliğin tarihsel evriminin son aşaması olan tekno-hümanizm yaklaşımı ekseninde, 

süper akıllı toplum ideallerini odağına alan Toplum 5.0 modelinin vaat ve pratikleri arasındaki 

benzerlikleri ve çelişkileri, spekülatif gelecek tartışmaları ekseninde (post- tekno hümanizm) 

sistematik yöntemle tartışmaktır. Çalışmanın temel varsayımı dijital transformasyon sürecini inşa 

eden neredeyse tüm gelişme ve aksiyonlar insan yaşamını kolaylaştırma felsefesini benimserken, 

Toplum 5.0 gibi tamamen dijital ve yapay zeka teknolojileri ile donatılmış makro modellerin 

hümaniteryen temelli bir felsefe gütmedikleri yönündedir. Çalışmada tekno-hümanizm kavramı 

ve Toplum 5.0 modeli çerçevelendirilerek, sistematik olarak incelenmiştir. Çalışmanın 

sonucunda, tekno-hümaniteryen görüş ve Toplum 5.0 arasında tematik olarak karşıt bir ilişki 

olduğu, aksine Toplum 5.0 modelinin spekülatif gelecek tartışmalarını bütünleyen post- tekno 

hümanist paradigmaya daha yakın bir pozisyonda olduğu tartışılmıştır.  

Anahtar Kelimeler: Dijital iletişim, tekno-hümanizm, toplum 5.0, dijital dönüşüm, yapay zeka. 

JEL Kodu: Z1, Z10, Z19 
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TECHNO-HUMANISM AND SOCIETY 5.0 WITHIN THE AXIS OF 

SPECULATIVE FUTURE DISCUSSIONS: A SYSTEMATIC REVIEW 

 

Abstract 

Techno-humanism is a philosophical position that aims for technology to have positive effects 

on human experience and potential. In this sense, techno-humanism advocates that the balance 

between technology and humanity should be established fairly and that humanity should be re-

centered. While making this defense, it observes the principles of moral and social responsibility 

while using technological developments to improve people's quality of life. Techno-humanism 

is the current stage of the humanism paradigm, which is a normative output of the Enlightenment 

thought after scholastic philosophy. The Industrial Revolution, which took shape within the 

objective framework of anthropocentrism and rationality, has historically completed the 

Information Society stage, the tendency towards the ideal of super-smart societies has increased, 

and internet technologies have begun to dominate organized life and production practices. The 

Society 5.0 model, first put forward in Japan, refers to super-smart societies where digital 

technologies and artificial intelligence technologies form the basis. The aim of Society 5.0 is to 

optimize humanity's interaction with machines and artificial intelligence in terms of efficiency. 

In addition, giving priority to growth and development in social life and ensuring that the quality 

of life is maximized are among the primary goals of this model. Based on this framework, the 

aim of the study is to systematically discuss the similarities and contradictions between the 

promises and practices of the Society 5.0 model, which focuses on the ideals of a super-smart 

society, in the axis of the techno-humanism approach, which is the last stage of the historical 

evolution of anthropocentrism, and the speculative future discussions (post-techno-humanism). 

The basic assumption of the study is that while almost all developments and actions that build 

the digital transformation process adopt the philosophy of facilitating human life, macro models 

such as Society 5.0, which are fully equipped with digital and artificial intelligence technologies, 

do not pursue a humanitarian-based philosophy. In the study, the concept of techno-humanism 

and the Society 5.0 model are framed and systematically examined. As a result of the study, it is 

argued that there is a thematically opposing relationship between the techno-humanitarian view 

and Society 5.0, on the contrary, the Society 5.0 model is in a position closer to the post-techno-

humanist paradigm that integrates speculative future discussions. 

Keywords: Digital communication, techno-humanism, society 5.0, digital transformation, 

artificial intelligence. 

JEL Code: Z1, Z10, Z19  
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GİRİŞ 

İnsanlık tarihine bakıldığında, farklı dönemlerde ortaya çıkan düşünsel ve teknolojik 

dönüşümler, bireylerin ve toplumların dünyayı algılayış biçimlerini köklü bir şekilde 

değiştirmiştir. Antik Yunan'dan bu yana felsefi bir tartışma konusu olan "insan" 

kavramı, Aydınlanma düşüncesiyle birlikte daha fazla önem kazanmış, hümanizm 

paradigması aracılığıyla insanın evrendeki yeri ve değeri yeniden tanımlanmıştır. 

Hümanizm, insanı evrenin merkezine yerleştiren ve insan aklını en yüksek değer olarak 

kabul eden bir düşünce biçimi olarak modern toplumların temel felsefesi haline 

gelmiştir. Ancak 20. yüzyılda hız kazanan teknolojik ilerlemeler ve bilimsel gelişmeler, 

bu antropo-merkezci yaklaşımı sorgulayan yeni düşünce akımlarının ortaya çıkmasına 

neden olmuştur. Post-hümanizm, trans-hümanizm ve nihayetinde tekno-hümanizm gibi 

yeni paradigmalar, insanın biyolojik sınırlarını aşabileceği, teknolojik yardımlarla 

kendini yeniden inşa edebileceği iddialarını gündeme getirmiştir. Bu bağlamda, bu 

çalışma, insan merkezli düşüncenin yerini alan ve teknolojinin insan varoluşu 

üzerindeki etkilerini kronolojik ve sistematik olarak tartışmayı amaçlayarak, tekno-

hümanist paradigma ile Toplum 5.0 vizyonunu ele almaktadır. 

Tekno-hümanizm, insanın biyolojik ve zihinsel yetilerinin teknoloji aracılığıyla 

geliştirilmesi gerektiğini savunan bir anlayış olarak tanımlanabilir. Bu düşünce, insanın 

doğal sınırlamalarının bir engel olduğu, teknolojik ilerlemenin ise bu sınırlamaların 

ötesine geçerek yeni bir insan formu yaratabileceği fikrini temel alır. Özellikle yapay 

zeka, robotik, genetik mühendisliği ve sibernetik gibi alanlardaki gelişmeler, insanın 

varoluşsal sorularına yönelik çözüm önerilerini kökten değiştirmiştir. Ancak bu 

dönüşüm süreci, beraberinde hem etik hem de ontolojik sorunları gündeme 

getirmektedir. İnsan nedir? Teknoloji insanı nasıl değiştirebilir? İnsanlık bu değişime 

ne kadar hazırdır? İşte bu sorular, tekno-hümanist paradigmaya yönelik eleştirilerin 

merkezinde yer almaktadır. Bu kapsamda çalışma, tekno-hümanizmin sadece geçici ve 

içinde bulunduğu koşullara yanıt verecek şekilde tasarlanmış bir düşünsel yapı olduğu, 

yerine başka bir paradigmanın geçeceği tezini savunmakta ve insanlığın her dönemde 

olduğu gibi tek bir mükemmel formül arayışını sürdüreceğini ileri sürmektedir. 

Teknolojik gelişmelerin toplumlar üzerindeki etkisi düşünüldüğünde, Japonya'nın 

ortaya koyduğu Toplum 5.0 vizyonu, bu arayışın en güncel örneklerinden biri olarak 

öne çıkmaktadır. Toplum 5.0, teknoloji ile insanı birleştirerek daha sürdürülebilir ve 
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insani değerleri ön planda tutan bir gelecek inşa etmeyi hedeflemektedir. Bu model, 4. 

Endüstri Devrimi'nin getirdiği dijitalleşmenin insan merkezli bir toplum yapısı 

oluşturmak amacıyla kullanılmasını önerir. Yapay zeka, büyük veri, nesnelerin 

interneti gibi teknolojilerin toplumsal sorunları çözme kapasitesi üzerine inşa edilen bu 

vizyon, teknolojinin insan yaşamı üzerindeki potansiyelini son derece iyimser bir 

şekilde değerlendirmektedir. Ancak Toplum 5.0 ve benzeri geleceğe yönelik 

vizyonların eleştirel bir perspektifle incelenmesi gerektiği açıktır. Zira teknolojinin her 

zaman toplumun her kesimine eşit faydalar sağlamadığı, aksine yeni türden eşitsizlikler 

yarattığı da tarihsel bir süreklilik olarak dikkate alınmalıdır.  

Bu makalenin amacı, insan merkezli düşünce biçimlerinden teknoloji odaklı 

paradigmalarına geçiş sürecini tarihsel ve nedensellik ilkesi temelinde ele almak, 

tekno-hümanizmin geleceğe dair iddialarını sorgulamak ve Toplum 5.0 gibi vizyonların 

tamamlayıcı unsurlarını ve dinamiklerini tartışmaktır. İlk bölümde, hümanizm 

felsefesinin tarihsel gelişimi ve insanlık düşüncesindeki köklü değişimler ele alınarak 

insan aklının ve değerlerinin tarih boyunca nasıl şekillendiği incelenmiştir. 

Hümanizmin yükselişi ve modern düşünceyi nasıl etkilediği, bu bölümün ana odağını 

oluşturacaktır. İkinci bölümde ise, kronolojik kararsızlar önermesiyle hümaniteryen 

düşünceden tekno-hümanizme uzanan paradigmik dönüşüm incelenmiş ve toplumsal 

organizasyonun kusursuzluğuna yönelik kolektif bir sabit (değişmez paradigma) arama 

ihtiyacı irdelenmiştir. Üçüncü bölümde ise, Toplum 5.0 ve post-tekno hümanizm 

arasındaki ilişki tartışılmış, bu iki vizyonu meydana getiren dinamiklerin benzerlikleri 

üzerinde durulmuştur. Yöntem olarak sistematik değerlendirme metodu kullanılmıştır. 

Sistematik incelemeler bir tür literatür araştırması olmasının yanı sıra, açık ve 

mantıksal açıklamaları gerekçelendirerek, kanıta dayalı karar ve uygulamaları bütüncül 

olarak raporlama amacı taşır. Öte yandan sistematik değerlendirmeler kalitatif 

araştırma desenleri kapsamında şeffaf, tekrarlanabilir ve güncellenebilir özellikler 

gösterir. Sistematik değerlendirme ile gerçekleştirilen bu çalışmada, tekno-hümanist 

paradigmanın ve sonrasında gelecek olan muhtemel tüm yaklaşımların yerini başka bir 

paradigmaya bırakacağı ve kolektif hayattaki mükemmellik arayışının süreceği 

yargısına varılmıştır. 
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Hümanizm Nostaljisi ya da Merkezcilik Saplantısı 

Hümanizm ve sonrasında inşa edilen tüm hümaniteryen görüşler, şaşırtıcı olmayan 

şekilde teknolojik belirlenim ile yakın ile ilişki içerisindedir. Bu ilişkinin tarihsel 

itkisinin sebepleri avcı-toplayıcı toplumlara kadar uzanabilir. Öyle ki, teknolojik 

ilerlemelerin toplumsal yaşamla olan ritmik ilişkisinin formülatif başlangıcı Endüstri 

Devrimi olarak kabul edilir. Toplum 3.0 modelinin itici gücü olarak kabul edilen 

Endüstri Devrimi buharlı lokomotifin keşfi (BTK, 2017, s. 9) ve büyük ölçekli üretim 

mekanizmalarının yaygınlaşmasını ve beraberinde hegemonik ilişkileri getirmiştir. 13. 

ve 14. Yüzyıllarda Kuzey İtalya’da ortaya çıkan ve daha sonra kıta Avrupa ve 

İngiltere’ye yayılan hümanizm (Grudin, 2023) insanı merkeze alan felsefi bir 

harekettir. Çok uzun süredir tartışılageldiği üzere Orta Çağ Skolastik düşüncesine karşıt 

olarak ortaya çıkarak, kolektif dünya görüşü inşasında merkezi bir değişim yaratmıştır. 

İnsanın biriciklik ve rasyonel tekilliğini temele alarak, ampirizme odaklanmış bir görüş 

olarak kabul edilmektedir. Bu kapsamda yaygın bir yanlış kullanımı da düzeltmek 

gerekir. Hümanizm gündelik bir refleks olarak “insan sevgisi, insana duyulan kabul, 

anlayış ve hoşgörü” anlamında kullanılmaktadır. Fakat hümanizm tabanı itibariyle 

“sevgi” ihtiva etmez. Aksine sevgiden daha çok “olumluluk” ve “mutlak kabul” içerir. 

Dolayısıyla tarihsel olarak hümanizm, Tanrı’nın mutlaklığı yerine insan aklının 

mutlaklığına işaret etmektedir (Norman, 2012, s. 56-71). 

Antik Yunan döneminde her ne kadar insanı ve insana dair varoluşsal sorunları merkeze 

alan tartışmalar başlatılmış olsa da insan odaklı paradigmik girişimler uzun bir süre 

dönemin aktüel doktrinleri arasında yer almamıştır. Bu açıdan bakıldığında “bunu 

tekrar gündeme getiren felsefi düşünce hümanizmdir” (Lamont, 1997, s. 3, Akt. 

Akçetin, 2018, s. 693) denilebilir. Fakat her düşünce hareketi ya da her paradigmanın 

kaderinde olduğu gibi, hümanizm de Rönesans öncesi ve sonrasında farklılıklar 

gösterir. Bilindiği üzere erken dönem hümanizm anlayışında “gerçek din” ve 

hümanizm felsefesi arasında bir çatışma yoktur. Daha ılımlı olarak dinin yozlaşmış 

taraflarından kaçınma itkisi ön plandadır. Bu erken dönemde yapılan din eleştirisi 

Hıristiyanlık öncesi dönemi öğrenmeye yönelik güçlü bir ilgi uyandırmıştır. Ancak 

aynı ilgi ilerleyen yüzyıllarda hümanizme dini bakıştan daha farklı bir anlamın 

geliştirilmesi için zemin hazırlayacaktır. Avrupa’da Rönesans ile doğan hümanizm 

kavramı, belirli bir inanç sistemini ya da felsefi sorunlara karşı tutumları tanımlamak 
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için kullanılmıştır (Akçetin, 2018, s. 693), ki Aydınlanma hareketi de söz konusu bu 

zeminin üzerine inşa edilmiştir. Bu nedenle hümanizmin lineer tarihteki konumu, 

Aydınlanma fikrine içkindir, pek tabi katalizör fonksiyonunu da unutmamak gerekir.  

Usta’nın (2018, s.75) aktarımı ile Çiğdem’e (2015, s.13-14) göre:  

“Bir idea ve bir süreç olarak Aydınlanma hareketinin amacı; insanları 

esasta “kötü” ve bu nitelikle “köleleştirici” olduğuna inanılan mit, 

önyargı ve hurafenin (dolayısıyla bunları üreten ve kurumsallaştırdığı 

varsayılan kurulu dinin) temsil ettiğine inanılan “eski düzen”den 

kurtararak, yine esasta “iyi” ve “özgürleştirici” olduğu çekincesiz 

kabul edilen “aklın düzeni”ne sokmak olup aydınlanmanın 

entelektüel yapısında aklın düzeni, bütün insanlar için önsel olarak 

iyi addedilen bütün öğeleri kapsadığı için, her türlü felsefi ve 

toplumsal proje, akla uygun olmak ve akılla ya da akılda somutlaşan 

ilkelere yaslanmak zorundadır.”  

Bu yorum Aydınlanma hareketine birincil şeklini veren hümanizmin sınırlarını 

kavrayabilmek için kullanışlıdır. Aydınlanmanın hedefinin en başından beri “insanları 

korkudan arındırmak ve efendi konumuna getirmek” olduğunu ifade eden Adorno ve 

Horkheimer’a (2014, s.19) göre ise, "Aydınlanmanın tasarısı dünyanın büyüsünü 

bozmak olmuştur ve tamamen aydınlanmış şu yeryüzü muzaffer felaket alametleri ile 

parlamaktadır (en azından 20. Yüzyıl için)." Bu noktada şunu da ayrıca belirtmek 

gerekir; kendisini evrensel bir “ideallik” anlayışı ile çevrelemiş ve mutlak doğruya 

ancak ve ancak bu idealin benimsenmesi ile ulaşılabileceğini hırçınca savunan 

hümanizm eksenli Aydınlanma düşüncesi, her nasılsa İngiltere, İskoçya, Fransa ve 

Almanya’da farklı veçhelerde zuhur etmiştir. Örneğin İngiliz Aydınlanması’nın daha 

çok sakin bir bilimsel araştırma havası içinde gelişmesine karşılık, Fransız 

Aydınlanması ihtiraslı bir savaş felsefesidir, öyle ki, kışkırtıcıdır, inkarcıdır ve 

kendisine büyük güveni oluğu için dogmatiktir hatta bağnazdır (Gökberk, 1961, s. 366, 

Akt. Arslan, 1992, s. 23-4, Aktaran, Usta, 2018, s. 79). İskoç Aydınlanması bireyden 

hareket ederek zihnin içeriğini oluşturan düşünce ve inançlar ile insandaki moral/ahlaki 

değer yargılarının bilimsel bir açıklamasını sunmak özelinde şekillenmiş olup (Hume, 

1997, s. 41, Akt, Duman 2006, s. 139, Aktç, Usta, 2018, s. 81-2), Alman Aydınlanması 

ise “Kantçı bilgi teorisi ve etik” yönüyle Aydınlanma’nın sınırlanmasını temsil 
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ederken, Sturm und Drang (Fırtına ve Coşku), Romantizm ve Alman İdealizmi, Alman 

idealist tarih felsefesi” yönüyle de Aydınlanma projesinin aşılmasını temsil etmektedir 

(Usta, 2018, s.87). Bu parantez, günümüz için tasarlanmış / üretilmiş deterministik 

yasaları ve idealleri kavramak adına anlamlıdır.  

Kısa olarak adlandırılabilecek bir süre sonrasında hümanizmin, antroposantrizm 

(evrendeki her şeyin insan için ve/veya insana hizmet etmek için var olduğu görüşü) ile 

narsisistik bir evrim sürecine girmiştir. Batı menşeli ve dayatmacı bir felsefi pozisyon 

olarak kabul edilen antroposantrizm, insanı düşünsel evrim sürecinde, “kendi iyilik hali 

için” her şeye zarar verme hakkına sahip olduğu sanrısına sokmuştur. Bu bakış açısına 

göre insan, zekası dolayısıyla diğer tüm canlılardan üstündür, dolayısıyla kendisinden 

daha zayıf olan varlıkları yönetme hakkına sahiptir (Kılınç, 2022). Diyalektik 

materyalizmin fikir babası olarak kabul edilen Heraklitos’un “her şeyin karşıtı ile var 

olduğu” önermesi, antroposantrizmi de etkilemiş olmalı ki, ekosantrizm kavramı 

kendisine karşı kutupta yer bulmuştur. İnsanın tekillik hükmüne karşılık doğayı 

merkeze alan ekosantrizm, insanın doğanın bir parçası olduğunu savunur ve diğer 

canlılardan üstün olduğu fikrini çürütür. Buna göre her tür, değerlidir ve tüm türler 

evrensel iyiliğe katkıda bulunmak için vardır. Ekosantrizm savunulduğu taktirde, 

dünyanın sağlığına kavuşacağı tahayyülüne odaklanır. Dolayısıyla kalıcı dünyanın iyi 

bir görünümü olarak kabul edilir (Kılınç, 2022). Antroposantrizm ve ekosantrizm 

arasında, biyosantrik ve sentimentalist akımlar da kendisine yer bulmuştur. Fakat genel 

olarak ele alındığında tüm bu artçı görüş ve akımlar daha büyük bir paradigma 

arayışının parçası olarak görülmelidir.  

Hümanizmin ve simbiyotik bir ilişkide olduğu Aydınlanma düşüncesinin, nötron 

yıldızı efektiyle kendi içlerine çökmeleri, “kronolojik kararsızların” ortaya çıkmasına 

neden olmuştur. Kronolojik kararsızlar önermesi, bir paradigmanın bağımsız 

değişkenler (değişkenlerin bağımlı/bağımsız pozisyonları ayrı bir tartışma konusudur) 

karşısındaki türevlerine ayrılarak genişleyici işlevini temsil etmektedir. Hümanizm 

evrensel idealinin dekadansı, 16 Temmuz 1945’te New Mexico’da yapılan Trinity 

Test’ten küresel antropojen felaketlere, insan yaşamını ve bütünlüğünü tehdit eden her 

eylem ve girişimin kapsamda değerlendirilebilir. Bu kapsam genişliğinin nedeni, 

sonuçlarının fiili ve somut olmasıdır.  
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Bu kısa lineer bakışta görüldüğü üzere, hümanizmin tekilliğe eğilimli olduğu rahatlıkla 

ifade edilebilir. Buradaki tekillik, doğa bilimlerindeki “her şeyin teorisine” ve doğa 

filozoflarından biri olan Empedokles’in “her şeyde her şeyden biraz vardır” (Gaarder, 

2017, s. 48-9) yaklaşımına benzerdir. Özellikle doğa bilimlerinde mikro ve makro 

kozmosu tek bir teori ile açıklayabilme hayali çok sayıda büyük bilim insanının bir 

süreliğine hedefleri arasında yer almıştır. Fakat Thomas’a (2021, s. 46) göre bilim ve 

teknoloji alanındaki büyük buluşlara rağmen, her şeyi kapsayan bir teori sır olarak 

kalmıştır. Başka bir şekilde ifade etmek gerekirse; hümanizm tekilliği veya her şeyin 

teorisi tekilliği, tek bir ideal tekilliğine olan kolektif eğilimdir. Tek bir merkez, tek bir 

ideal, her şeyi açıklayan tek bir formül arama veya inşa etme girişimleri çoğulculuktan, 

polifoniden uzaktır. Özellikle Aydınlanma düşüncesi sonrasına bakıldığında 

paradigmik tekilliğin kendisini yeniden ve yeniden ürettiği görülmektedir. Bu yeniden 

üretimleri, tekilci bir yaklaşım altında kapsayabilmek adına “kronolojik kararsızlar” 

tamlaması bir öneri olarak verilebilir. “Kronolojik kararsızlar” tamlaması, “evrensel ve 

başat olma iddiası / telaşı taşıyan her paradigmanın ömürlü olması” anlamını ve 

eleştirisini taşır. Şöyle ki; özellikle sosyal bilimlerde (belki de doğa bilimlerinden 

ödünç alınmış bir davranış eğilimi olarak) ideal olanın tekilliği (bir diğer deyişle 

paradigmik tekillik) çeşitli “sabitler” inşa etmek / aramak yönünde bir gidişatın 

sağlaması gibi olmuştur. Yine doğa bilimlerinden ödünç alınarak kullanılan bir 

terminolojiyle söz konusu bu sabitler, toplumsal hayatın organize edilmesinde temel 

bir unsur olarak görülmüştür. Kaldı ki modernitenin Orta Çağ skolastik düşüncesi 

karşısına koyduğu hümanist paradigma, bu kronolojik sabitlerin ilki olarak görülebilir. 

Bu noktada önemli bir noktanın altını çizmek gerekir; hümaniteryen temelli 

modernitenin büyük anlatılarının dekadansı, bu sabitin kolektif olarak çalışmadığının 

da bir kanıtı niteliğindedir. Dolayısıyla beşeri hayatın düzen ve organizasyonunda, 

başka hiçbir alternatife fırsat verilmeden sabit arama ihtiyacı günümüz koşullarına 

kadar devam edecektir.  

Tekno-Hümanizm: Kronolojik Kararsızların En Aktüel Olanı 

“Kronolojik kararsızlar” tamlaması metaforik bir simgeselliği amaçlar. Buradaki 

“kararsız” terimi parçacık fiziği terminolojisine aittir. Bilindiği üzere elektronun 

1897’deki keşfinden kuantum mekaniğinin ilk olarak Göttingen Üniversitesi’nde 

1920’lerin başında matematikçi ve fizikçi Max Born tarafından kullanımına kadar olan 
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süreç parçacık fiziği ile ilgili bir dizi keşfin yapıldığı dönemdir. Bu noktada 

hümanizmanın doğa bilimlerine olan doğrudan ve dolaylı etkileri dikkat çekicidir. 15. 

ve 16. Yüzyıllarda en yüksek versiyonuna ulaşan hümanizm her ne kadar yalnızca 

Aydınlanma düşüncesinin temel taşlarından biri olarak görüldüyse de 19. ve 20. Yüzyıl 

doğa bilimlerindeki keşiflerde de felsefi bir pozisyon olarak büyük ölçüde etkili 

olmuştur. Kronolojik kararsızlar tamlaması önermesinin bir metaforik dayanağı da bir 

termodinamik terimi olan ve “evrendeki düzensizlik miktarının bir ölçüsü veya bir 

sistemin iş yapabilmesi için gereken enerji miktarının edinilebilirliği (Sezer, 2022)” 

anlamına gelen “entropi” ilkesidir. Bu çerçeveye göre; “Enerji yozlaşarak ısıya 

dönüşürken iş yapabilirlik zayıflar ve evrendeki düzensizlik artar. Kapalı bir sistemde 

entropi hiçbir zaman azalmaz; çoğunlukla artış gösterir. Kararlı parçacıkların enerjileri 

düşüktür ve genellikle sahip oldukları durumları korumaya çalışırlar, kararsız 

parçacıklar ise yüksek enerjilidir ve bozunarak veya etrafa enerji vererek daha düşük 

bir enerji seviyesine inmeyi hedeflerler (Sezer, 2022).” Bu cüretkar benzetmenin 

mütevazi nedeni sosyal bilimlerdeki kümülatif ilerlemenin de tıpkı erken dönem doğa 

bilimlerinin süreciyle neredeyse aynı saikte olmasıdır. Bu benzetmeyi biraz daha 

açmak gerekirse; Aydınlanma düşüncesi ve hümanizmin kolektif hayatın 

organizasyonunda bir sabit “olması gerektiği” hevesi, bir parçacık davranışı gibi 

düşünülebilir. Hümanizmin tekil bir formül olarak (özellikle 2000’li yılların başından 

bu yana) maksimum bir verimlilikle çalışmadığı veya çalışmıyor olabileceği ihtimali 

üzerine düşünülmeye başlandıktan sonra, tekno-hümanizme ve sonrasındaki spekülatif 

gelecek tartışmalarına kadar uzanan hızlı ve çeşitlenmiş bir sabit arayışı söz konusu 

olmuştur.  

Bir önceki bölümde de bahsedildiği gibi, beşeri hayatın organizasyonu için gerekli olan 

sabit arayışında hümanizm bir başlangıç noktasıdır. İnsanın varoluşuna ve temel olarak 

potansiyeline ilişkin felsefi pozisyonların başlangıcı olan hümanizmin ana ilkeleri yine 

daha önce de belirtildiği üzere akıl, bilim, etik ve özgür düşünce kavramları ekseninde 

şekillenir. Dolayısıyla dini otoriteyi eleştirerek, rasyonaliteyi idealleştirir ve kontrol 

mekanizmasını bireysel ölçeğe çeker. Hümanizm paradigması temelde 15.-20. 

Yüzyıllar arasında anlaşılmaya çalışılmış ve sabit bir ideal olarak kendisine büyük 

ölçüde yer bulmuştur (Rundle, 2012, s. 266-70). Fakat 20.Yüzyılın ortalarına 

gelindiğinde özellikle Donna Haraway ve Katherine Hayles gibi teorisyenler başta 
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olmak, hümanist paradigmanın insan merkezli dünya görüşü çok sayıda düşünür 

tarafından eleştirilmeye başlanmıştır. Post-hümanist paradigma da bu eleştirel 

yaklaşımları bütünleyen bir yaklaşım olarak ortaya çıkmıştır. Post-hümanizm temelde 

insanın hem biyolojik hem de kültürel sınırlarının ötesine geçmeyi öneren bir felsefi 

pozisyondur. Dolayısıyla hümanizmin sınırlarını sorgularken, insanı organizasyonel bir 

yaşam alanı içerisinde diğer canlılarla olduğu gibi makinelerle de karşılıklı bir ilişki 

içerisinde konumlandırır. Bu konumlandırmanın yanına, insanın doğanın geri 

kalanından ayrı ve üstün bir varlık olarak ele alınmasının yanlış bir eğilim olduğunu da 

ekler. Böylelikle kendisini hümanizmin yerine inşa eden bu yeni paradigma ilk kez 

“insan sonrası düşünce, biyolojinin yanı sıra teknolojik birliktelik” başlıklarını öne 

çıkararak, yeni ontolojileri tartışmaya açmıştır (Roden, 2015, s. 9-15).  

20.Yüzyılın sonlarına gelindiğinde, post-hümanizmin ve ilkelerinin ötesine geçilme 

ihtiyacı teorik bir heves olmaktan çıkmıştır. Öyle ki post-hümanizmin savunduğu; 

insanın biyolojik ve kültürel sınırlarının ötesine geçilmesi gerektiği önermesine, 

insanın zihinsel kapasitesinin genişletilmesini hedefleyen eklenmiş ve böylelikle trans-

hümanizm yeni bir sabit olarak yerini almıştır. Yani başat paradigma olan trans-

hümanizmin hedefinde ise biyoteknoloji başta olmak üzere genetik mühendisliği, 

yapay zeka (AI), sibernetik araçlar vb. yeni oluşumlar gündeme gelmiştir. Buradaki 

amaç ise insanın varoluş sınırlarından ya da önceki versiyonlarından daha güçlü, daha 

zeki ve daha uzun ömürlü bir varlığa dönüştürülebilir nitelikte olduğudur. Böylelikle 

insanın biyolojik evriminin ötesine geçilebileceği, yüzyıllardır kadim öğretilerin dahi 

merkezinde olan “ölümsüzlük” mefhumuna ilk kez bilimsel ve profesyonel olarak 

bakılabileceği ve süper zeka kavramının somutlaştırılabileceği ve hatta tüm bu 

ihtimallerin gerçekleştirilmesi gerektiği fikri trans-hümanizm ile savunulmaya 

başlanmıştır. 21.Yüzyıla gelindiğinde ise çoğunlukla kurgusal, azınlıkla aksiyonel 

olarak kendisini devam ettiren trans-hümanizmin bir uzantısı olarak tekno-hümanzim 

kendisine yer bulmaya başlamıştır. Bu uzantılığın sebebi trans-hümanist bakış açısının 

tıp, mühendislik başta olmak üzere doğa bilimlerinde çok sayıda innovatif gelişime 

fikirsel olarak ilham vermeye devam ettiği gerçeğidir. Ancak tekno-hümanizm 

kendisinden önceki sabitlerden farklı olarak, teknolojiyi ofansif bir amaç olarak değil, 

insan varoluşunun ve yaşamının kalitesini daha iyiye götürebilecek bir araç olarak 

konumlandırmıştır. Böylelikle insan doğasının organikliğine ve ahlaki değerlere 
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iyimser sahipleniciliği noktasında trans-hümanizmden ayrılmıştır. Bu ayrılış bir 

noktada tekno-hümanizmin trans-hümanizme getirdiği temel eleştiri olarak da 

okunabilmektedir. Nitekim teknoloji veya teknolojik gelişmelerin saikleri, trans-

hümanizm paradigmasında daha saldırgan ve tek taraflıdır. İnsanı tartışmasız olarak 

kainatın ve yaradılışın merkezine koyarak, geri kalan tüm yaşam unsurlarının 

ikincilliğini kabul eder ve bu durum tartışmaya kapalı olacak kadar radikaldir. Fakat 

tekno-hümanizm, insan ve teknoloji arasındaki ilişkinin ölçü ve dengeye tabii olması 

gerektiğini savunur. Böylelikle teknolojinin amacı insani değerleri ve insana ilişkin 

olan her şeyin korunarak geliştirilmesini sağlamaktır (Harari, 2017, s. 20-57, Ross, 

2019, s. 7-12).  

Hümanist ideallere dayanan bu felsefi hareket, teknolojinin insan refahını ve toplumsal 

ilerlemeyi iyileştirme potansiyelini kabul eder, ancak teknolojik gelişmelerin insanlığın 

yerine geçmemesi gerektiğini ve teknolojinin insanları güçlendirdiği ancak onların 

bireyselliklerini ve özgür iradelerini koruması gerektiği dengeli bir yaklaşımı savunur. 

Jason Crawford’un Tekno-Hümanist Manifesto eserinde de belirttiği gibi bu felsefe, 

teknolojik ve endüstriyel ilerlemenin kendiliğinden iyi olmadığını, yalnızca insan 

refahına ve toplumsal iyi oluşa katkı sağladığında değerli olduğunu vurgular 

(Crawford, 2024). Tekno-hümanizmin kökleri, hayatı yenilik yoluyla geliştirme 

arzusuna dayanır. Beyin-bilgisayar ara yüzlerinden yapay zeka tabanlı araçlara kadar 

bu hareket, insanların bilişsel, fiziksel veya duygusal yeteneklerini silmeden veya yok 

saymadan iyileştirmeyi idealleştirir (Fuchs, 2022, s. 45-55). Aktüel olarak Elon 

Musk’ın “Neural Lace" gibi projeleri, bu felsefenin, insan zekasını yapay zeka (AI) ile 

birleştirerek artırma vizyonunun bir örneğidir (Ali, 2023). Tekno-hümanizmin temel 

fikirlerinden bir diğeri ise, insanlarla makineler arasında meydana gelen“ simbiyoz” 

kavramıdır. Bu pratikte teknolojinin insan kapasitesini genişlettiği, ancak onları 

işlevsiz hale getirmediği bir işbirliği potansiyeli söz konusudur. Microsoft’un 

HoloLens’i gibi artırılmış gerçeklik cihazları ve ChatGPT gibi yapay zeka araçları (AI), 

insan üretkenliğini ve yaratıcılığını artırmayı hedefleyen bu vizyonun güncel örnekleri 

arasındadır. Ancak tekno-hümanizm, bazı zorluklarla da karşı karşıyadır. Dijital ve 

yapay zeka (AI) teknolojilerinin gündelik yaşama entegrasyonu arttıkça, mahremiyet, 

özerklik ve insan biyolojisine geliştirmeye yönelik müdahaleler bu ve benzeri 

durumların etik sonuçları hakkında artan endişeler ortaya çıkmaktadır. Yalnızca bu 
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perspektifle sınırlı kalmamakla birlikte trans-hümanizm, insan olmanın ne anlama 

geldiği konusunda felsefi sorulara da yanıt arar. Bu noktada, genelde bilim insanları 

özelde ise sosyal bilimciler, ilerleme arayışında, insan deneyimlerinin yerini yapay 

olanlarla değiştirmeme gerekliliğini vurgulamaktadır (Ali, 2023, Pasek vd., 2018). 

Buraya kadar görüldüğü şekilde tekno-hümanizm, hümanizm ve ardından gelen 

periyodik paradigmaların en aktüel olanıdır. Teknolojinin insan hayatını iyileştirme 

potansiyelini içselleştirirken, bu yeniliklerin etik değerlere uygun olmasını sağlama 

konusunda toplumu uyarır. Bu dengeli yaklaşım, insan yeteneklerinin artırılabileceği, 

ancak insan değerlerinin gölgede bırakılmayacağı bir gelecek yaratma potansiyeline 

sahiptir. Ancak günümüzde devam eden teorik tartışmalar, teorik idealler, teknolojik 

gelişmelerdeki hız gibi unsurlar tekno-hümanizmin de mutlaka ötesine geçileceğine 

ilişkin alışıldık sinyaller vermektedir. Bu anlamda ilk spekülatif gelecek tartışmaları 

“post-tekno hümanizm” kavramsallaştırması ekseninde şekillenmektedir. Bu 

tartışmalar tam da Toplum 5.0 modelinin şekillendiği evreye denk geldiğinden, bu 

spekülatif tartışmalar çalışmanın bir sonraki bölümünde detaylıca ele alınacaktır.  

Toplum 5.0 ve Spekülatif Gelecek Tartışmaları  

Toplum 5.0 bir model olarak ilk kez 2016 yılında, Japonya’nın “5. Nesil Bilim, 

Teknoloji, Yenilik Temel Planı”nda, ülkenin gelecekteki gelişim stratejilerinin bir 

parçası olarak ortaya konmuştur. Shinzo Abe’nin başbakanlığı dönemindeki Japonya 

hükümeti, hızla dijitalleşen global koşullarda toplumsal sorunları çözmeyi ve 

sürdürülebilir ekonomik büyümeyi teşvik etmek amacıyla, Toplum 5.0 modelinin de 

içinde bulunduğu bir stratejik çerçeve duyurmuştur (Duman, 2022, s. 313). Toplum 5.0 

köken olarak toplumsal evrim aşamalarına dayanmakta ve araçsallığın tarihsel sürecine 

entegre olmaktadır. Bilindiği üzere toplumsal evrimin aşamaları kronolojik olarak şu 

şekilde sıralanır (Bölükbaşı, 2021, s. 5-6):  

1. Toplum 1.0: Avcı-toplayıcı toplumu. 

2. Toplum 2.0: Tarım toplumu. 

3. Toplum 3.0: Endüstri toplumu. 

4. Toplum 4.0: Bilgi toplumu. 
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Teknolojinin araçsallaşması ekseninde incelendiğinde kısaca denilebilir ki; Toplum 1.0 

modeli aracın hayatta kalma ve beslenmeye yönelik kullanıldığına odaklıdır. Toplum 

2.0’da araç yerleşik hayata hizmet ederek, mevcut doğa koşullarından alınacak verimi 

maksimize etmeye yönelik bir kullanım sağlar. Toplum 3.0’da kitle üretimi ve 

makineleşmeyi çevrelerken, Toplum 4.0’da ise enformasyonun domine ettiği bir 

toplumsal yapıya karşılık gelir. Bu evrimsel aşamalardan sonra gelen Toplum 5.0 ise 

insanın merkezde olduğu bir dijitalleşme vizyonunu tanımlamaktadır. Bu aşamanın 

temel amacı, bilgi toplumunun dijitalleşme temelli potansiyelini en üst düzeye 

çıkararak, insan hayatını kolaylaştırmayı ve sosyal refahı arttırmaktır. Bilgi ve iletişim 

teknolojilerinin (BİT) yanı sıra yapay zeka (AI), nesnelerin interneti (IoT), büyük veri 

(Big Data) ve robotik gibi yeni teknolojilerin yoğun entegrasyonu ile insan hayatı ve 

sosyal sistemler yeniden şekillendirilir ve bu unsurlar ideal bir gelecek için temel 

oluşturacak niteliktedir.  

Tanım olarak Toplum 5.0, teknolojik gelişmelerin yalnızca ekonomik büyümeyi değil, 

aynı zamanda toplumsal sorunlara çözüm getirmeyi amaçlayan insan merkezli bir 

toplumsal modeldir. Bu model, teknolojinin insan refahına yönelik bir araç olarak 

kullanılmasını savunur. Her ne kadar ilk kez Japonya'nın vizyonu olarak çıkış yapmış 

olsa da ideal bir fikir olarak sosyal, çevresel ve ekonomik zorlukları dijital dönüşüm 

yoluyla çözmeyi amaçlayan ve bireyleri teknolojinin merkezi olarak kabul eden bir 

ideal kavram olarak kısa sürede globalleşmiştir. Literatürde çalışma konusuyla ilgili 

birçok çalışma bulunmaktadır. Örneğin Saracel ve Aksoy (2020, s. 26-34) Toplum 5.0 

dönemine kadar toplumların gelişim aşamalarını ve Toplum 5.0'ın hedeflerini ve 

katkılarını tartışmışlardır. Özellikle, tüm dünyada büyük bir salgın olan COVID19 

karşısında Toplum 5.0 sistemlerini kurabilen, işletebilen ve kullanabilen bireylerin, 

kurumların ve toplumların gelişimini göstermişlerdir. Ayrıca, kurumsal düzeyde 

Toplum 5.0'a uyumun devletlerin dijital teknolojilere yönelik politikalarında önemli bir 

rol oynadığını vurgulamışlardır. Bu nedenle, Toplum 5.0, e-tabanlı sistemleri kurabilen 

ve işletebilen toplumlar gerektirir (Akt., Calp ve Bütüner, 2022, s. 176).  

Toplum 5.0 modeli insan merkezlilik, yapay zeka, dijital dönüşüm, sürdürülebilir 

kalkınma, ekonomik ve sosyal dengelerin iyileştirilmesi gibi bazı temel unsurlar 

etrafında şekillenir. Bu kapsamda açıklamak gerekirse Toplum 5.0’da teknolojinin 

birincil amacı toplumsal refahı arttırmak ve bireysel ölçekte yaşam kalitesini 
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yükseltmektedir. Bir diğer deyişle insan mutlak surette teknolojinin önünde yer alır. 

Dolayısıyla teknolojik yeniliklerle dijitalleştirilen tüm kolektif çözümler, insani 

ihtiyaçlar ve toplumsal sorunlar özelinde tasarlanır. Diğer önemli bir unsur da yapay 

zeka ve dijital dönüşüm kapsamında ele alınır. Bu kapsamda veri analizi, robotik 

sistemler ve otomasyon gibi teknolojilerle toplumsal organizasyon olduğundan daha 

verimli hale getirilir. Özellikle nesnelerin interneti (IoT) veri akışının sürekliliğini 

sağlayarak optimizasyonu hedefler ve böylelikle Toplum 5.0 çerçevesinde sosyal 

hizmetlerin daha erişilebilir ve hatasız olmasına katkı sağlanır (Saleem vd., 2023, s. 

329-331). Toplum 5.0 bir model olarak yalnızca teknolojinin toplumsal süreçlerin 

iyileştirilmesine yönelik bir entegrasyon olarak düşünülmemelidir. Sosyal ve ekolojik 

sürdürülebilirlik en önemli ayırıcı özellikleri arasındadır. Dolayısıyla Toplum 5.0, 

günümüzün de en hassas konularının başında gelen enerji verimliliği, doğal 

kaynakların sürdürülebilirliği ve iklim dostu üretim prensipleri gibi süreçlerin 

sistematize edilmesini garanti altına almak ister. Tüm bu süreçleri karakterize ederken, 

ekonomik büyüme ve toplumsal refah arasındaki dengeyi de sürdürülebilir kılmayı ve 

geliştirmeyi hedeflemektedir. Toplum 5.0 modelinde tüm bireyler sosyal hizmetler 

başta olmak üzere, organizasyonel olarak geliştirilen tüm toplumsal süreçlerden eşit 

şekilde faydalanabilir pozisyonda olmalıdır. Dolayısıyla dijitalleşme süreçlerine 

erişebilme ve fayda sağlama konusunda ekonomik sınıf ayrımcılığını nötralize 

edebilecek çeşitli politikalar önermektedir. Nihai olarak, Toplum 5.0 modelinde 

özellikle yaşlanan nüfus, kentsel yoğunlaşma, sağlık hizmetlerine erişim zorlukları, 

gelir eşitsizlikleri gibi kritik sosyal ve kolektif sorunlara çözüm getirmek birincil 

öncelik taşır ve bunu da teknolojik deterministik bir gustoyla gerçekleştirmeyi hedefler. 

Ayrıca bu model, bireylerin teknolojiyi yaratıcı şekilde kullanabilmesi ve dijital 

ekonomiye katılım sağlayabilmesi için eğitim, innovasyon ve araştırma-geliştirme 

(AR-GE) alanlarında kapsamlı bir dönüşüm potansiyeli görür (Akın vd., 2021, Akt., 

Şenkal ve Peker, 2022, s. 23-4-5).  

Toplum 5.0’ın yalnızca teknolojik bileşenlerden oluştuğunu kabul etmek en uygun tabir 

ile kolaycılık olabilir. Modelin, teknolojik deterministik cepheye yakın olduğu 

aşikardır bu nedenle akademik tartışmalar pozitif ve negatif yönde devam etmektedir. 

Toplum 5.0 üzerine yapılan söz konusu akademik tartışmalar, bu modelin hem umut 

verici yönlerini hem de potansiyel risklerini içermektedir. Bir yandan, Toplum 5.0’ın 
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teknolojinin insan merkezli bir şekilde uygulanmasını teşvik etmesi olumlu 

karşılanmaktadır. Ancak, bu dijital dönüşümün toplumsal eşitsizlikleri derinleştirme 

potansiyeli ve teknolojiye bağımlılığın artması gibi eleştiriler de gündeme gelmektedir 

(Fukuyama, 2018, s. 47-50). 

Toplum 5.0 ile ilgili tanımlamalar ve teorik çerçeve teknolojinin tamamıyla toplumsal 

fayda odaklı kullanılabileceğinin ideal bir formülü gibi okunabilir. Fakat yukarıda 

belirtildiği üzere modelin risk potansiyelleri ve dezavantajları üzerinde, pozitif 

yönlerinde olduğu kadar çalışılmamıştır. Böylelikle ilk bakışta tekno-hümanizm ve 

Toplum 5.0 arasında kusursuza yakın ve ritmik bir ilişki olduğu yargısında 

bulunulabilir. Ancak hem modelin hem de teorinin ana hatları daha detaylı bir şekilde 

yeniden ele alındığında, bu ideal ilişkinin bir illüzyon olabileceği göz önünde 

bulundurulmalıdır. Toplum 5.0 toplumsal refah, sürdürülebilirlik, ekonomik büyüme 

vb. tüm organik süreçlerin teknoloji aracılığı ile kusursuzlaştırılabileceğini idealize 

eder ancak kolektif refah ve uyumluluğun mutlak surette teknoloji dolayımlı olacağı 

gerçeğini göz ardı eder. Öyle ki Toplum 5.0 bir model olarak çoğulcudur, bir diğer 

deyişle kitleseldir. Fakat mikro ölçekte nasıl çalışacağına ilişkin herhangi bir formül 

veya öneri sunmaz. Dolayısıyla bu da aktüel gelecek tartışmalarından biri olarak 

şekillenen post-tekno hümanist tartışmaların spekülatif odağını akla getirir. Bir başka 

deyişle modelin toplumsal gerçekçilikten uzaklaşarak yeni bir ideal yarattığı ifade 

edilebilir. Bu uzaklaşmanın riskleri de teknolojik gelişmelerin beraberinde getirdiği 

risklerde paralellik göstermektedir. Bu nedenle potansiyel eleştirilerin sürdürülebilirlik, 

eşitsizlik ve riskler bağlamında ele alınması önem arz etmektedir.  

Tekno-hümanizm hali hazırda çalışan bir paradigma ve sabit olarak dominanttır veya 

dominant olduğu söylenebilir. Fakat modernitenin refleksif çehresi, risk toplumu 

parametreleri ve teknolojik gelişmelerdeki olağanüstü hızdan ötürü, bu paradigmanın 

sabitlik iktidarının eskisi kadar net ve güçlü olmadığını ifade etmek mümkündür. Kaldı 

ki post-tekno hümanist yaklaşıma ilişkin yapılan ilk idealist yorumlar söz konusu 

durumun bir nevi sağlaması gibidir. Özellikle dijitalleşmenin yalnızca araçsal olmakla 

kalmayıp, doğal olarak toplumsallaşmaya başladığı noktada, tekno-hümanist 

paradigmanın sürdürülebilirliğine ilişkin soru işaretleri oluşmaya başlamıştır. 

Böylelikle çalışmanın ikinci bölümünde de tartışıldığı üzere “yeni bir sabit arama 

ihtiyacı” prensibinin hala işler olduğu görülmektedir. Kısaca açmak gerekirse; post-
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tekno-hümanizm, geleneksel tekno-hümanist paradigmanın ötesine geçen ve teknoloji 

ile insan arasındaki etkileşimin yeni boyutlarını keşfetmeye çalışan bir yaklaşımdır. 

Tekno-hümanizm insanı merkezde tutmak koşuluyla, insanlığın teknolojiyi kullanarak 

biyolojik ve zihinsel sınırlarını aşabileceğini, böylece insanın potansiyelini 

artırabileceğini savunan bir harekettir. Bu bağlamda teknoloji, insan evriminin bir 

sonraki aşamasını temsil eder ve daha iyi bir toplumsal geleceği vaat eder. Ancak post-

tekno hümanizm, bu perspektifin ötesine geçerek insan ve teknoloji arasındaki ilişkiyi 

daha radikal bir şekilde ele alır ve bu yanıyla trans-hümanizme benzerlik gösterir.  

Post-tekno hümaniteryen yaklaşımda insan ve teknoloji arasındaki ilişki git gide daha 

fazla iç içe geçer. Böylelikle insan & makine, yapay zeka (AI) & biyoteknolojiler 

arasındaki sınırlar bulanıklaşmaya başlar. Bu sınırların hareketli ve blurlu hale 

gelmesiyle de insan doğası teknoloji tarafından yeniden ve yeniden tanımlanır hale 

gelir. Aslında tekno-hümanizmden ayrıldığı nokta tam da burasıdır; tekno-hümanizm 

insanın merkezde olduğu bir dünyayı varsayarken, post-tekno hümanizm ise insanın 

yaşamda ve evrendeki yerinin ne ölçüde teknolojiye bağımlı olduğunu sorgular. Bu 

çerçevede artık teknoloji insan için değildir. Aksine teknoloji insanın dönüştürücüsü ve 

şekillendiricisi konumundadır. Post-tekno-hümanizm, biyoteknoloji, yapay zeka ve 

sibernetik gibi alanlarda insan bedeni ve zihni ile teknoloji arasındaki yeni ilişkileri 

araştırır. Bu durum, insanın yalnızca biyolojik bir varlık olma durumunu değiştirir. 

Post-tekno-hümanizm, insan biyolojisinin teknoloji aracılığıyla nasıl yeniden 

programlanabileceğine dair geniş tartışmalar içermesiyle yine trans-hümanizmi 

çağrıştırır. Ayrıldığı bir nokta ise, etik sorun ve sorularla ilgilenmesidir. Örneğin, yapay 

zekanın insan karar alma süreçlerine müdahale etmesi, insan hakları, mahremiyet ve 

teknolojinin nasıl kontrol edilmesi gerektiğine ilişkin başlıklar tartışılmaktadır. Ancak 

yalnızca tartışılmakla yetinilir. Benzer bir şekilde insan-makine ilişkisi ve birleşimi 

olanaklarında hibrit varlıkların geleceğine burgu yapar. Yapay organlar, implantlar, 

yapay zeka (AI) ile desteklenmiş yaşam sistemleriyle hem biyolojik hem de dijital 

varlıkların bir aradalığını mümkün görerek idealleştirir fakat yine etik ve evrimsel 

sorunların potansiyeli ile ilgili bir yaklaşım önermez. Bu durum felsefi bir perspektiften 

Braidotti’ye göre (2013, s. 190) insanların post hümanist bir karakterde etik özneler 

haline gelmesi ile ilişkilidir. Bu durumda kolektif tarihimizin bu özel noktasında, ete 

kemiğe bürünmüş benliklerimizin, zihinlerimizin ve bedenlerimizin bir olarak gerçekte 
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ne yapabileceğini bilmiyoruz. Yoğunluklarla bir deney etiğini benimseyerek bunu 

bulmamız gerekiyor. Etik hayal gücü, post-insan öznelerde, ontolojik ilişkisellik 

biçiminde canlı ve iyidir. Birliksiz özneler için sürdürülebilir bir etik, bir yandan 

benmerkezci bireyciliğin engelini, diğer yandan olumsuzluğun engellerini kaldırarak, 

benlik ve diğerleri, insan olmayan veya 'dünya' diğerleri dahil, arasındaki genişletilmiş 

bir bağlantı duygusuna dayanır. 

Post-tekno-hümanizm, toplumun teknolojiyi nasıl benimsediği ve adapte olduğu 

konusunda kritik bir bakış açısı sunar. Yapay zekanın karar alma süreçlerinde daha 

fazla rol alması, biyoteknolojilerin insan vücudunu dönüştürmesi ve dijitalleşmenin 

hızlanması gibi faktörler, insan kimliği ve varoluşunu yeniden tanımlayabilir. Bu 

hareket, sadece teknolojinin bir araç olduğu fikrini aşarak, teknolojinin insan 

deneyimiyle bütünleştiği yeni bir dünyanın mümkün olduğunu savunur. Öte yandan 

teknolojiyi insan evriminde bir adım ötesi olarak kabul eder ve insan ile teknoloji 

arasındaki dinamiklerin yeniden düşünülmesini gerektirir. Bu yaklaşım, teknolojiyle 

birlikte varoluşun yeni biçimlerini ve geleceğin toplumunu şekillendirmeye yönelik bir 

arayış içerir. 

Bu yeni ve sınırları bulanık olan sabit adayının güzellemeleri ve idealleştirmeleri öne 

çıkmaya başlamıştır. Bu güzellemeler doğrultusunda, post-tekno hümanizm için insan 

potansiyelinin geliştirilmesi bir imkandır. Özellikle yapay zeka, nöroteknoloji ve 

biyoteknoloji sayesinde, insanların hafıza, öğrenme, bedensel fonksiyonlar ve hatta 

ömür uzunluğu gibi konularda önemli gelişmeler kaydedebileceği savunulmaktadır. 

Yine biyoteknoloji ve sibernetik sayesinde genetik hastalıklar, bedensel engeller ve 

yaşlanma gibi insanlık sorunlarının teknoloji aracılığıyla aşılabileceği fikri, post-tekno-

hümanizmin en büyük umutlarından biridir. Öyle ki bu yaklaşımla birlikte 

idealleştirmeyi insan evriminde yeni bir aşamaya götürecek kadar ileri gider. Bu 

aşamadaki iddiasında teknolojinin, insan evriminin doğal bir uzantısı olduğu savunulur. 

İnsan, biyolojik sınırlamalardan kurtularak dijital ve teknolojik varlıklarla birleşebilir, 

bu da daha güçlü, daha dayanıklı ve daha zeki bireyler anlamına gelir. Teknoloji 

aracılığıyla insanın daha mükemmel hale gelebileceği bir evrim sürecinin mümkün ve 

hatta gerekli olduğunu savunur ki, bu da maksimum verimlilik ile aynı anlama gelir. 

Post-tekno hümanizm, verimliliğin sadece ekonomik büyümeyi değil, aynı zamanda 

insani gelişmeyi de destekleyeceğini iddia eder. Buna göre yapay zeka, büyük veri ve 
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dijital araçlar, toplumun daha adil ve kapsayıcı bir yapıya dönüşmesine olanak 

tanıyabilir. Tüm bunlara ek olarak post-tekno hümanist düşüncede, insanların 

makinelerle birleşmesinde potansiyel olarak bir yaratıcılık söz konusudur. Ortaya 

çıkacak yeni formdaki hibrit varlıklar, kişisel ve sosyal gelişimi çok daha üst seviyelere 

ulaştırabilir.  

Yukarıda değinilen pozitif iddialara ve savunmalara karşın aynı ölçüde eleştiriler de 

getirilmektedir. Birincil eleştiri elbette insan doğasının yitimi ile ilgilidir. Teknoloji ve 

insan arasındaki sınırların bu denli bulanıklaşması insanın biyolojik ve doğal özünü 

kaybedebileceği yönündedir ki, bu da insan kimlik ve değerlerinin bulanıklaşmasına 

yol açarak varoluşsal bir krizi tetikleyebilir. Diğer eleştiriler ise eşitsizlikler, kontrol 

sorunları, potansiyel tehlikeler, kimlik krizleri, mahremiyet ve özgürlük kayıpları 

eksenlerinde şekillenmektedir. Özellikle teknolojilere erişim önceliği, ekonomik ve 

sosyal eşitsizlikleri derinleştirebilir ve yeni bir “üstün teknoloji sınıfı” yaratarak, 

kolektif adaletsizliği derinleştirebilir. Bunun yanı sıra teknolojinin insan hayatına ne 

denli müdahil olacağı ve ne ölçüde kontrol sağlayacağı da önemli bir etik tartışma 

konusu olarak öne çıkmaktadır. Yapay zeka, otonom sistemler ve biyoteknoloji gibi 

araçların insan karar alma süreçlerine müdahale etmesi, bireysel özgürlükler ve 

mahremiyet açısından tehlike teşkil etmektedir. Elbette bunun bir adım ötesinde, yapay 

zeka ve makinelerin insanın ötesine geçerek bağımsız bir varlık haline gelme riski 

ortaya çıkmaktadır. Yapay zeka sistemlerinin kontrol edilememesi, güvenlik açıkları, 

etik karar alma süreçlerinin belirsizliği gibi sorunlar aynı ölçüde tehlike potansiyeli 

taşımaktadır.  

Post-tekno hümanizm, teknolojinin insanlığı nasıl dönüştürebileceği üzerine heyecan 

verici ve umut verici vizyonlar sunsa da bu dönüşümün beraberinde getirdiği etik, 

sosyal ve felsefi sorular da oldukça derindir. İnsan potansiyelinin artırılması ve 

teknolojinin sunduğu fırsatlar son derece cazip görünse de, bu dönüşümün insan 

doğasını tehdit etme, toplumsal eşitsizlikleri derinleştirme ve bireysel özgürlükleri 

kısıtlama riskleri açısından spekülatif olma potansiyeli vardır ve göz ardı 

edilmemelidir. Dolayısıyla, post-tekno hümanizm üzerine yapılan tartışmalar, geleceğe 

yönelik fırsatların yanı sıra bu fırsatların beraberinde getirdiği sorumlulukları da 

kapsamaktadır. Özellikle Toplum 5.0 modeli ile birleştiğinde bu sorumluluğa yönelik 
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sistemli bir farkındalık oluşturulmalı, teorik bir hevesin ötesinde somutlaşabilecek 

muhtemel risklere tartışmalarda öncelik verilmelidir.  

SONUÇ, TARTIŞMA VE ÖNERİLER 

Tekno-hümanist paradigma, her ne kadar mevcut dijital çağın en önemli teorik ve pratik 

yönelimlerinden biri olarak öne çıksa da tıpkı hümanizm, post-hümanizm ve trans-

hümanizm gibi zamanla yerini başka bir paradigmanın alacağı bir geçiş aşaması niteliği 

taşımaktadır. İnsanlık tarihine bakıldığında, belirli düşünsel ve teknolojik 

dönüşümlerin bir süreliğine toplumlar üzerinde baskın bir paradigma haline geldiği, 

ancak bu paradigmaların sürekli değişim ve dönüşüm içinde olduğu görülmektedir. 

Tekno-hümanizmin de benzer bir akıbeti paylaşacağını ifade etmek mümkündür; çünkü 

insanlık, her ne kadar varoluşuna dair derin sorulara ve ideal bir toplumsal yapı 

arayışına sabit bir yanıt bulma eğiliminde olsa da doğası gereği hem kendisi hem de 

şekillendirdiği organize yaşam devingen olarak karakterizedir. Bu nedenle insanın, her 

daim daha mükemmel bir formül, daha kapsayıcı bir çözüm ya da daha adil bir gelecek 

arayışını refere eden tek bir formül ihtiyacıyla, dönüşen ve hareketli doğası arasında 

mutlak bir karşıtlık söz konusudur.  

Bu bağlamda, Toplum 5.0 vizyonu, bir süreliğine bu arayışa dair umut verici bir yanıt 

olarak belirse de bu modelin de nihai bir çözüm olmayacağı, değişen sosyo-teknolojik 

dinamiklerle birlikte yeni düşünce biçimlerinin ortaya çıkacağı aşikardır. Toplum 5.0, 

insan ve teknoloji arasındaki dengeyi yeniden tanımlamayı amaçlayan bir model olarak 

pozitif bir gelecek vaat ederken, bu modelin tekno-hümanist kökleri ve geleceği 

fazlasıyla iyimser bir yaklaşımla ele aldığı unutulmamalıdır. Toplum 5.0'ın sunduğu 

gelecek vizyonu, teknolojinin insan hayatını iyileştireceği ve sosyal problemleri kökten 

çözeceği yönündeki iddialarla güçlü bir şekilde desteklenmektedir. Ancak bu vizyonun 

eleştiriden muaf olmaması gerekmektedir; zira teknolojinin toplumsal yapıyı ne kadar 

dönüştürebileceği, bu dönüşümün kimin yararına olacağı ve hangi kesimlerin bu 

süreçten olumsuz etkileneceği üzerine daha fazla düşünülmelidir. Öyle ki, post-tekno 

hümanist yaklaşım ve Toplum 5.0 modeli arasındaki tamamlayıcı unsurların benzerliği 

dikkat çekicidir. Bir tarafta insanın biyolojik ve zihinsel sınırlarının genişletilmesi ve 

ötesine geçilerek, insan & makine birleşiminin idealleştirilmesi yapılırken, diğer tarafta 

benzer bir saikle süper akıllı şehirler ve adil, eşitlikçi ve süper organize bir toplum 

hedefi söz konusudur. Ancak her iki tarafın da etik ve ontolojik risklere ilişkin çözüm 
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önerileri muğlaktır. Bir başka ifade ile; çözüm önerileri ve risklere ilişkin açıklayıcı 

tutumları üzerinde, vaatlerinde olduğu kadar incelikli çalışılmamıştır.  

Başlangıçta tekno-hümanizm, kendisinden önceki tüm paradigmalar gibi (hümanizm, 

post-hümanizm, trans-hümanizm vb.) toplumsal eşitsizlikleri giderebilecek ve kolektif 

refahı sağlayabilecek potansiyele sahip teknolojik gelişmelere dayanmıştır. Fakat yine 

kendisinden önceki yaklaşımlarda olduğu gibi, kolektif olarak yeni bir sabit arama 

ihtiyacını bir süreliğine karşılayabilmiştir. Özellikle insanı teknolojinin önünde 

konumlandırması ile çok daha iyimser ve dengeli bir perspektif çizmiş olsa da 

potansiyel dezavantajları hesaplayabilme konusunda, insanın değişken doğasını 

denkleme katmamıştır. Öte yandan teknolojik yeniliklerin her zaman toplumun tüm 

kesimlerine eşit faydalar sağlamayabileceği, aksine haksız rekabet, teknolojiye ulaşım 

imkanı vb. eşitsizlikler yaratabileceği gerçeği tekno-hümanist paradigmada da tekerrür 

etmiştir. Bu nedenle, Toplum 5.0 ve post-tekno hümanizm gibi yaklaşımların geleceğe 

dair sunduğu olumlu senaryoların eleştirel bir bakış açısıyla değerlendirilmesi 

zorunludur. Bu bağlamda, yeni paradigmanın, teknolojiye yönelik aşırı iyimserlikten 

arındırılmış, daha kapsayıcı ve eleştirel bir yaklaşım geliştirmesi gerektiği açıktır. 

Sonuç olarak, insanlığın daha iyi bir gelecek arayışı, tekno-hümanizm veya herhangi 

bir başka paradigma ile sınırlı kalmayacaktır. Her paradigma, kendi zamanında belirli 

sorunlara çözümler getirme iddiası taşır; ancak insanın varoluşsal hareketliliği ve 

dönüşen doğasından ötürü, zamanla bu çözümler yetersiz kalır ve yeni paradigmalara 

ihtiyaç doğar. Bu döngüsel arayış, insanlığın mükemmellik arzusunu yansıtır. Toplum 

5.0 ve post-tekno hümanizmin sunduğu gelecek vizyonları her ne kadar umut verici 

görünse de eleştirel ve kapsayıcı bir perspektifle değerlendirilmediği sürece bu 

vizyonlar da, insanın kendi devingen doğasını reddederek, kolektif kusursuzluğu 

sağlayacak bir sabit arayışından vazgeçmemesinden ötürü, kendisinden önceki 

paradigmalarla aynı kaderi paylaşacak ve bu döngüsellik devam edecektir.  

KAYNAKÇA 

Adorno, T. W., & Horkheimer, M. (2014). Aydınlanmanın diyalektiği. İstanbul: 

Kabalcı Yayınları. 

Akçetin, N. Ç. (2018). ‘İnsancı’ olmak ya da ‘insan’ olmak: Hümanizm’e eleştirel bir 

bakış. Beytulhikme International Journal of Philosophy, 8(2), 691-712. 



  2245 

Ali, F. (2023). What does it mean to be human in an age of techno-humanism? Neowin. 

https://www.neowin.net/editorials/what-does-it-mean-to-be-human-in-an-

age-of-techno-humanism/ 

Braidotti, R. (2013). The posthuman. Polity Press. 

Bölükbaşı, F. (2021). Revolution and society 5.0: Japanese human centric approach and 

sectoral changes. Toplumsal Politika Dergisi / Journal of Social Policy, 2(2), 

1-28. 

BTK. (2017). Toplum 5.0. Bilgi Teknolojileri ve İletişim Kurumu, Sektörel Araştırma 

ve Strateji Geliştirme Dairesi Raporu. 

Calp, M. H., & Bütüner, R. (2022). Society 5.0: Effective technology for a smart 

society. In A. E. Hassanien, J. M. Chatterjee, & V. Jain (Eds.), Artificial 

Intelligence and Industry 4.0 (pp. 327-336). UK: Academic Press. 

Crawford, J. (2024). The techno-humanist manifesto. Roots of Progress. 

https://rootsofprogress.org/manifesto 

Duman, M. Ç. (2022). Toplum 5.0: İnsan odaklı dijital dönüşüm. Sosyal Siyaset 

Konferansları Dergisi, 82, 309-336. 

https://doi.org/10.26650/jspc.2022.82.1008072 

Fuchs, C. (2022). Digital humanism: A philosophy for 21st century digital society (1st 

ed.). United Kingdom: Emerald Publishing. 

Fukuyama, M. (2018). Society 5.0: Aiming for a new human-centered society. Japan 

Economic Foundation Journal, July/August, 47-50. 

Gaarder, J. (2017). Sofie’nin dünyası, felsefe tarihi üzerine bir roman (S. Yücesoy, 

Çev.). İstanbul: Pan Yayıncılık. 

Grudin, R. (2023, May 10). Humanism. Encyclopedia Britannica. 

https://www.britannica.com/topic/humanism 

Harari, Y. N. (2017). Homo deus: Yarının kısa bir tarihi (P. N. Taneli, Çev.). İstanbul: 

Kolektif Kitap. 

Kılınç, G. (2022). Antroposantrizm vs. ekosantrizm. Türk Veteriner Hekimleri Birliği. 

https://www.tzv.org.tr/#/haber/6656 

https://www.neowin.net/editorials/what-does-it-mean-to-be-human-in-an-age-of-techno-humanism/
https://www.neowin.net/editorials/what-does-it-mean-to-be-human-in-an-age-of-techno-humanism/
https://rootsofprogress.org/manifesto
https://doi.org/10.26650/jspc.2022.82.1008072
https://www.britannica.com/topic/humanism
https://www.tzv.org.tr/#/haber/6656


  2246 

Norman, R. (2012). On humanism, thinking action (2nd ed.). Routledge, Taylor & 

Francis Group. 

Pasek, K. H., Schlesinger, M., Golinkoff, R. M., & Care, E. (2018). The new 

humanism: Technology should enhance, not replace, human interactions. 

Brookings. https://www.brookings.edu/articles/the-new-humanism-

technology-should-enhance-not-replace-human-interactions/ 

Roden, D. (2015). Posthuman life: Philosophy at the edge of the human (1st ed.). New 

York: Routledge. 

Ross, J. (2019). Techno-humanism: If algorithms make all the decisions, who is the 

leader? EFMD Global Focus, 13(2), 7-12. 

https://www.globalfocusmagazine.com/techno-humanism-if-algorithms-

make-all-the-decisions-who-is-the-leader/ 

Rundle, D. (2012). Humanism in fifteenth-century Europe. In Studies in Medieval and 

Renaissance History (Vol. 30). Society for the Study of Medieval Languages 

and Literature. https://doi.org/10.2307/j.ctv23khp4j 

Saleem, I., Abdeljawad, I., & Nour, A. I. (2023). Artificial intelligence and the future 

of accounting profession: Implications and challenges. In A. Hannoon & A. 

Mahmood (Eds.), Artificial Intelligence, Internet of Things, and Society 5.0 

(pp. 327-336). Cham, Germany: Springer. 

Sezer, E. T. (2022). Bazı atomaltı parçacıklar neden kararsız? Evrim Ağacı. 

https://evrimagaci.org/ 

Şenkal, A., & Peker, Z. (2022). Social dimensions of the transformation toward society 

5.0. In D. B. Sarıipek & P. Peluso (Eds.), Society 5.0: A new challenge to 

humankind’s future. İstanbul: Okur Yazar Association Publications. 

Thomas, T. (2021). The theory of everything: A search into the core of our existence. 

Ensygloge An International Journal for Arts and Science, 1(2), 44-47. 

Usta, A. (2018). Aydınlanma düşüncesine kısa bir bakış. Kastamonu İletişim 

Araştırmaları Dergisi, 1, 74-90. 

https://www.brookings.edu/articles/the-new-humanism-technology-should-enhance-not-replace-human-interactions/
https://www.brookings.edu/articles/the-new-humanism-technology-should-enhance-not-replace-human-interactions/
https://www.globalfocusmagazine.com/techno-humanism-if-algorithms-make-all-the-decisions-who-is-the-leader/
https://www.globalfocusmagazine.com/techno-humanism-if-algorithms-make-all-the-decisions-who-is-the-leader/
https://doi.org/10.2307/j.ctv23khp4j
https://evrimagaci.org/


 2247 

Geliş Tarihi: 

26.10.2024 

Kabul Tarihi: 

17.12.2024 

Yayımlanma Tarihi: 

28.12.2024 

Kaynakça Gösterimi: Ünal, E. & Bulut, Ö.U. 2024, Türkiye 

ekonomisinin sektörel istihdam dinamiklerine 

küreselleşme ve teknolojik gelişme üzerinden ampirik 

bir bakış: ARDL ve DOLS yöntemlerinden kanıtlar. 

İstanbul Ticaret Üniversitesi Sosyal Bilimler Dergisi, 

23(51), 2247-2280, doi: 10.46928/iticusbe.1574089 

 

TÜRKİYE EKONOMİSİNİN SEKTÖREL İSTİHDAM 

DİNAMİKLERİNE KÜRESELLEŞME VE TEKNOLOJİK GELİŞME 

ÜZERİNDEN AMPİRİK BİR BAKIŞ: ARDL VE DOLS 

YÖNTEMLERİNDEN KANITLAR1 

Araştırma 

Engin Ünal    

Sorumlu Yazar (Correspondence) 

Kafkas Üniversitesi, Sosyal Bilimler Enstitüsü, Yüksek Lisans Mezunu 

enginun155@gmail.com 

Ömer Uğur Bulut    

Kafkas Üniversitesi 

bulut.o.u.@gmail.com 

 

Engin Ünal, Kafkas Üniversitesi Sosyal Bilimler Enstitüsü iktisat ana bilim dalı yüksek lisans 

mezunudur.  

Ömer Uğur Bulut, Kafkas Üniversitesi İktisadi ve İdari Bilimler Fakültesi’nde görev 

yapmaktadır. Makro İktisat alanında doçent unvanına sahiptir. Gelişme ekonomisi, konjonktür 

dalgalanmaları, Para-Banka vb. alanlarda çalışmaları mevcuttur.  

 
1 Bu araştırma makalesi Doç. Dr. Ömer Uğur BULUT’un danışmanlığında hazırlanan “Küreselleşme ve Teknolojik 
Gelişmenin Sektörel İstihdam Üzerindeki Etkisi: Türkiye Örneği” başlıklı yüksek lisans tezinden türetilmiştir. 

mailto:ogulbak@gmail.com
https://orcid.org/0000-0003-4698-903X?lang=en
https://www.researcherid.com/#rid-for-researchers
https://orcid.org/0000-0002-6511-8187
https://www.researcherid.com/#rid-for-researchers


 2248 

TÜRKİYE EKONOMİSİNİN SEKTÖREL İSTİHDAM 

DİNAMİKLERİNE KÜRESELLEŞME VE TEKNOLOJİK GELİŞME 

ÜZERİNDEN AMPİRİK BİR BAKIŞ: ARDL VE DOLS 

YÖNTEMLERİNDEN KANITLAR 

Engin Ünal 

enginun155@gmail.com 

Ömer Uğur Bulut 

bulut.o.u@gmail.com 

 

Özet 

Bu çalışmanın temel amacı, küreselleşme ve teknolojik gelişmenin Türkiye’deki sektörel 

istihdam üzerindeki etkilerini incelemektir. Bu doğrultuda, küreselleşme endeksi ve teknolojik 

gelişme göstergesi olarak AR-GE harcamalarının tarım, sanayi ve hizmet sektörlerinde yarattığı 

istihdam dinamikleri analiz edilmiştir. Çalışmada 1991-2021 dönemi yıllık verileri kullanılarak 

ARDL ve DOLS tahmincileri aracılığıyla sektörel düzeyde uzun ve kısa dönem ilişkiler Türkiye 

örneğinde analiz edilmiştir. ARDL modeli, uzun dönem ilişkilerin yanı sıra kısa dönem 

dinamiklerin eşzamanlı olarak incelenmesine olanak sağlarken, DOLS tahmincisi eşbütünleşme 

analizinde elde edilen bulguların sağlamlığını test etmeye olanak sağlamaktadır. Buna göre, 

Türkiye için tarım, sanayi ve hizmet sektörlerine yönelik üç ayrı model kurulmuş ve her sektör 

ayrı ayrı değerlendirilmiştir. Küreselleşme endeksi ve AR-GE harcamalarının tarım sektöründe 

istihdamı olumsuz etkilediği görülmüştür. Küreselleşme ve teknolojik ilerlemeler tarım 

sektöründe istihdamı azaltırken, sanayi ve hizmet sektörlerinde artırıcı etkiye sahiptir. Özellikle 

hizmet sektöründe AR-GE harcamalarının istihdam üzerindeki olumlu etkisi sanayiye göre daha 

yüksek bulunmuştur. Sanayi sektöründe ise küreselleşmenin yeni teknolojilerle entegrasyonu 

destekleyerek istihdam artışını teşvik ettiği gözlemlenmiştir. Çalışmanın bulguları, ekonomik 

politika yapıcıları için küreselleşme ve teknolojik gelişmelerin sektörel istihdam üzerindeki 

etkilerine dair önemli çıkarımlar sunmaktadır. Türkiye örneğinde küreselleşme ve teknolojik 

gelişmenin sektörel istihdam oranları üzerindeki etkisine ilişkin çalışmalar sınırlıdır. Bu çalışma, 

ARDL ve DOLS tahmincisini kullanarak tarım, sanayi ve hizmetler sektörlerindeki istihdam 

oranlarını ayrı ayrı analiz ederek literatüre önemli bir katkı sağlamaktadır. Zaman serisi 

analizlerinde ARDL ve DOLS yöntemlerinin birlikte kullanılması, elde edilen sonuçların 

doğruluğunu artırması ve daha geniş bir bakış açısı sağlaması açısından önemli bir yenilik 

sunmaktadır. Bu yöntemlerin kullanılması, küreselleşme ve teknolojik gelişmenin sektörel 

düzeydeki etkilerinin daha net bir şekilde ortaya konulmasına yardımcı olmaktadır. 

Anahtar Kelimeler: Küreselleşme, teknolojik gelişme, sektörel istihdam, zaman serisi analizi. 

JEL Kodu: F6, O3, L16, C22 
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AN EMPIRICAL PERSPECTIVE ON SECTORAL EMPLOYMENT 

DYNAMICS OF THE TURKISH ECONOMY THROUGH 

GLOBALISATION AND TECHNOLOGICAL DEVELOPMENT: 

EVIDENCE FROM ARDL AND DOLS METHODS 

 

Abstract 

This study aims to examine the effects of globalisation and technological development on 

sectoral employment in Türkiye. To this end, employment dynamics in the agriculture, industry, 

and service sectors are analysed using the globalisation index and R&D expenditures as 

indicators of technological advancement. Using annual data for the period 1991-2021, the study 

analyses long- and short-term relationships at the sectoral level for Türkiye through ARDL and 

DOLS estimators. The ARDL model allows for the simultaneous examination of both long-term 

relationships and short-term dynamics, while the DOLS estimator provides robustness testing for 

cointegration analysis findings. Accordingly, three separate models were developed for Türkiye's 

agriculture, industry, and service sectors, each of which was analysed independently. The results 

indicate that the globalisation index and R&D expenditures negatively impact employment in the 

agricultural sector. While globalisation and technological advancements reduce employment in 

agriculture, they positively affect employment in the industry and service sectors. Particularly, 

the positive effect of R&D expenditures on employment is found to be higher in the service sector 

than in industry. In the industrial sector, globalisation appears to foster employment growth by 

supporting the integration of new technologies. The findings provide valuable insights for 

economic policymakers regarding the effects of globalisation and technological advancements 

on sectoral employment. Studies focusing on the effects of globalisation and technological 

development on sectoral employment rates in Türkiye are limited. By analysing employment 

rates in the agriculture, industry, and service sectors separately using the ARDL and DOLS 

estimators, this study provides a significant contribution to the literature. The combined use of 

ARDL and DOLS in time series analysis offers an important innovation, as it enhances the 

accuracy of results and provides a broader perspective. These methods clarify the sectoral-level 

impacts of globalisation and technological progress more distinctly. 

Keywords: Globalisation, technological development, sectoral employment, time series 

analysis. 

JEL Code: F6, O3, L16, C22  
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GİRİŞ 

Küreselleşme ve teknolojik gelişme, ekonomik yapıların sektörel istihdam 

dinamiklerini derinlemesine etkileyen iki önemli faktördür. Küreselleşme, özellikle 

ekonomik faaliyetlerin dünya çapında entegrasyonunu hızlandırırken, dijitalleşme ve 

otomasyon gibi ileri teknoloji uygulamalarının yaygınlaşmasına paralel teknolojik 

gelişme iş gücü piyasasında yeni becerilere olan talebi (vasıflı işgücü) arttırmaktadır 

(Autor, 2015; Dreher, 2006). Teknolojik yenilikler ve ülke ekonomilerinin 

eklemlenmesiyle, ekonomilerin sektörel yapısında değişimler ortaya çıkmışken, bu 

süreç sanayi ve hizmet sektörlerinin, tarım sektörüne göre daha fazla vasıflı işgücü 

talep etmesine neden olmuştur (Goos, Manning & Salomons, 2009). Başka bir ifadeyle, 

Küreselleşme ve uluslararası ticaretin artması, üretim faktörlerinin sınır ötesi 

hareketliliği ve teknolojik ilerlemeler, ekonomilerin sanayi ve hizmetler gibi vasıflı 

işgücü gerektiren sektörlere kaymasını hızlandırmıştır (Acemoglu, 2002; Dreher & 

Gaston, 2007). Bu sektörel geçiş, gelişmekte olan ülkelerde ekonomik büyümenin ana 

motoru olarak hizmet sektörü ve sanayinin önemini artırmıştır (Autor, Katz & Krueger, 

1998, ss. 1185-1187). Tarım sektöründe ise teknolojinin yaygın olarak kullanılmasına 

rağmen, vasıflı işgücü talebi sınırlı kalmıştır (Berman, Bound & Griliches, 1994, ss. 

1260-1262). 

Tarım, sanayi ve hizmet sektörlerinde, küreselleşme ve teknolojik gelişmenin etkileri 

sektörel istihdam dağılımlarında belirgin değişimlere neden olmuştur. Tarım sektörü 

genellikle teknolojik gelişmelerden daha az fayda sağlarken, sanayi sektörü 

teknolojinin verimli kullanımıyla dönüşüm geçirmiş, hizmet sektörü ise bilgi 

teknolojileri ile genişlemiştir (Autor, Katz & Kearney, 2006, s. 190). Sanayi ve hizmet 

sektörlerinde teknolojik yeniliklerin hızlıca benimsenmesi, bu sektörlerde daha fazla 

vasıflı işgücü talebi yaratırken, tarım sektörü daha düşük vasıflı işgücüne dayalı bir 

yapıda kalmıştır (Goldin & Katz, 2008). Bununla birlikte, küreselleşmenin tarım ve 

sanayi sektörlerini uluslararası rekabete açarken, hizmet sektörü üzerinde daha pozitif 

bir etki yaratması dikkat çekmektedir (Feenstra & Hanson, 1996).  

Sanayi ve hizmet sektörlerinin teknolojiyi yoğun şekilde kullanması, bu sektörlerdeki 

vasıflı işgücü talebinin tarıma göre daha yüksek olmasına neden olmaktadır (Berman, 

Bound & Machin, 1998). Buna karşın, tarım sektörü, düşük vasıflı işgücüne dayalı 

üretim yapısı nedeniyle teknolojik gelişmelere daha sınırlı şekilde entegre 
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olabilmektedir (Brynjolfsson & McAfee, 2014). Dolayısıyla, ekonomilerin küresel 

rekabete açılması, sanayi ve hizmet sektörlerinin küresel tedarik zincirlerine entegre 

olmasını hızlandırırken, tarım sektörü bu entegrasyona nispeten daha az dahil olmuştur 

(Feenstra, 2010). Sanayi ve hizmet sektörlerinin vasıflı işgücüne yönelik talebi 

artarken, tarım sektöründe bu talebin düşük seviyelerde kalması, gelişen ekonomilerde 

sektörel işgücü dağılımını yeniden şekillendirmiştir (Rodrik, 2016, ss. 24-27).  Türkiye 

gibi gelişmekte olan ekonomilerde bu dinamikler, sanayi ve hizmet sektörlerinin tarıma 

kıyasla daha fazla vasıflı işgücü gerektirdiği bir yapıya dönüşmesine yol açmıştır. Bu 

sektörel değişim süreci, küreselleşme ve teknolojik gelişmelerin işgücü piyasasındaki 

etkileriyle daha da hızlanmıştır. Sanayi ve hizmet sektörlerinde istihdam artışı 

yaşanırken, tarım sektöründe istihdam azalmıştır (Özçelik & Taymaz, 2004).  

Vasıflı işgücü talebinin sanayi ve hizmet sektörlerinde, tarım sektörüne göre daha 

yoğun olması söz konusu istihdam artışı Yetenek Yanlı Teknolojik Değişim (SBTC) 

argümanı ile açıklanmaktadır (Acemoğlu, 2002). Kavramsal çerçevede SBTC 

argümanı, teknolojik ilerlemelerin işgücü piyasasında vasıflı işgücüne olan talebi 

artırdığına dair güçlü kanıtlar sunmaktadır (Autor, Levy & Murnane, 2003, ss. 1289-

1291). Bu argüman, sanayi ve hizmet sektörlerinin tarıma kıyasla daha fazla vasıflı 

işgücü talep ettiğini ileri sürmektedir. Buna göre teknolojik gelişmeler sanayi ve hizmet 

sektörü ağırlıklı vasıflı işgücüne olan talebi artırarak işgücü piyasasında yapısal 

değişikliklere neden olmaktadır (Acemoglu & Autor, 2011).  

Çalışmamızda, Türkiye ekonomisi örneğinde küreselleşme ve teknolojik gelişmenin 

sektörel istihdam üzerindeki etkileri incelenmektedir. Çalışma, 1990-2020 dönemine 

ait verileri kullanarak Gecikmesi Dağıtılmış Otoregresif Model (ARDL) ve Dinamik 

En Küçük Kareler DOLS tahmincilerini yöntem olarak benimsemektedir. ARDL 

modeli, kısa ve uzun dönem ilişkilerini birlikte ele alabilme kapasitesiyle Pesaran, Shin 

ve Smith (2001) tarafından geliştirilmiştir ve özellikle sınırlı gözlem dönemlerinde 

etkin sonuçlar sağlamaktadır. DOLS tahmincisi ise Stock ve Watson (1993) tarafından 

önerilmiş olup, ARDL modelinde olduğu gibi özellikle küçük örneklem setlerinde uzun 

dönemli ilişkilere dair sağlam tahminler elde edilmesine olanak tanımaktadır. ARDL 

ve DOLS yöntemleri, sektörel istihdamın uzun dönem ilişkilerini test ederken Kısıtsız 

Hata Düzeltme Mekanizması (UECM) aracılığıyla kısa dönem dalgalanmalar da 

incelenerek bu dönüşümün daha kapsamlı bir şekilde değerlendirilmesi sağlanacaktır. 
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Araştırmanın beklentisi, sanayi ve hizmet sektörlerinde teknolojik gelişmeler ve 

küreselleşmenin etkisiyle işgücü talebinin talebin artacağı yönündedir. Buna karşın, 

vasıflı işgücüne olan talep artacağından tarım sektöründe bu talebin sınırlı kalacağı 

öngörülmektedir. SBTC argümanı çerçevesinde, sanayi ve hizmet sektörlerinin tarıma 

göre daha fazla vasıflı işgücü gerektirdiği beklentisinden hareketle bu araştırma, 

küreselleşme ve teknolojik gelişmenin sektörel işgücü talebi üzerindeki uzun ve kısa 

dönem etkilerini incelemektedir. Bu doğrultuda, Türkiye’nin istihdam yapısındaki 

dönüşümün anlaşılması hedeflemektedir. Sektörel bazda küreselleşme ve teknolojinin 

istihdam üzerindeki etkilerini inceleyerek literatüre Türkiye ekonomisi örneğinde 

önemli bir katkı sunmayı amaçlamaktadır. Özellikle ARDL ve DOLS tahmincileri ile 

yapılan analizler, Türkiye bağlamında SBTC teorisinin geçerliliğini test etmeyi ve 

farklı sektörlerdeki işgücü taleplerinin nasıl değiştiğini karşılaştırmalı olarak ortaya 

koymayı hedeflemektedir. 

KAVRAMSAL ÇERÇEVE VE AMPİRİK LİTERATÜR 

Küreselleşme, dünya ekonomilerinin entegrasyonu sürecinde tarım, sanayi ve hizmet 

sektörlerinde önemli yapısal değişikliklere yol açmıştır. Gelişmiş ülkelerde tarım ve 

imalat sanayi istihdamı azalırken, hizmet sektöründe büyüme hız kazanmıştır. 

Sanayinin düşük maliyetli işgücü sunan gelişmekte olan ülkelere kayması, gelişmiş 

ekonomilerde işgücü kayıplarına neden olmuştur (Autor, Dorn & Hanson, 2013). 

Örneğin, ABD'de imalat sanayisindeki iş kayıpları, özellikle niteliksiz işçiler için gelir 

düşüşlerine yol açmıştır (Autor, Dorn & Hanson, 2016). Gelişmekte olan ülkelerde ise 

sanayi üretimi ve istihdam artışı gözlemlenmiş, ancak bu ülkelerde düşük ücretler ve 

güvencesiz çalışma koşulları gibi sorunlar öne çıkmıştır (Milanovic, 2016; Rodrik, 

2017). Tarım sektöründe ise küreselleşmenin etkisiyle işgücü payı azalmış, bu da kırsal 

kesimdeki nüfusun iş kaybı yaşamasına neden olmuştur. Aynı dönemde hizmet 

sektörünün genişlemesi, özellikle bilgi ve teknoloji odaklı hizmetlerin büyümesiyle, 

nitelikli işgücü talebini artırmıştır. Ancak bu durum, tarım ve sanayi sektörlerinden 

gelen niteliksiz işgücünün daha düşük ücretli ve güvencesiz işlerde yoğunlaşmasına yol 

açmıştır (Standing, 2011). Sonuç olarak, küreselleşme tarım, sanayi ve hizmet 

sektörlerinde istihdam üzerinde çelişkili etkiler yaratmış; hizmet sektöründe yeni iş 

olanakları sunarken, tarım ve sanayi sektörlerinde iş kayıpları ve gelir eşitsizliklerini 

derinleştirmiştir (Baldwin, 2016). 
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Küreselleşmenin istihdam üzerindeki genel ve sektörel etkisi üzerine yapılan ampirik 

araştırmalar farklı etkiler ortaya koymaktadır. Bu çalışmalar, ticaretin serbestleşmesi 

ve küresel piyasalara entegrasyonun işgücü piyasalarında nasıl değişimlere yol açtığını 

vurgulamaktadır. ARDL modeli ile zaman serisi analizinin tercih edildiği bir çalışmada 

küreselleşmenin genel istihdam üzerinde uzun vadeli olumlu bir etkisi olduğu 

gösterilmiştir (Doğan, 2016). Panel veri analizinin kullanıldığı Akkuş (2021) 

çalışmasında uluslararası ticaretin Türkiye’deki imalat sanayinde sektörel istihdamın 

önemli belirleyicisi olduğuna yönelik kanıtlar sunulmuştur. Türkiye örneğinde ARDL 

modeliyle analizlerin yapıldığı Koyuncu ve Özen (2022) çalışmasında küreselleşmenin 

Türkiye'deki istihdam seviyeleri üzerinde olumlu bir etkiye neden olduğunu yönelik 

kanıtlar yer almaktadır. Diğer taraftan sektörel analizin yapıldığı başka bir çalışmada 

ticaretin serbestleştirilmesi sonucunda sektörler arasındaki istihdam geçişinin güçlü 

olduğu ancak net etkinin belirsiz olduğu görülmüştür (Yiğit, 2023). Bu çalışmalar, 

Türkiye'deki küreselleşme ve sektörel istihdam arasındaki karmaşık ilişkiye dikkat 

çekerek, daha ince ayarlı politika yaklaşımlarına olan ihtiyacı vurgulamaktadır.  

Teknolojik gelişme ve AR-GE (Araştırma ve Geliştirme) faaliyetleri, tarım, sanayi ve 

hizmet sektörlerinde istihdam üzerinde köklü değişikliklere yol açmaktadır. Tarımda, 

mekanizasyon ve dijital teknolojiler, üretim süreçlerini daha verimli hale getirerek iş 

gücü ihtiyacını azaltırken, teknolojiye hâkim olan nitelikli işçilere olan talebi 

artırmaktadır. Özellikle drone ve sensör teknolojileri gibi yenilikler, tarımda düşük 

vasıflı işçilerin işsiz kalma riskini artırırken, teknoloji odaklı becerilere sahip işçilerin 

daha fazla talep görmesine neden olmaktadır. Sanayi sektöründe, Endüstri 4.0 ve 

otomasyon, üretim süreçlerini dönüştürerek düşük vasıflı işgücüne olan ihtiyacı 

azaltmış ve mühendislik ile AR-GE becerilerine sahip işçilere olan talebi yükseltmiştir 

(Brynjolfsson & McAfee, 2014). Hizmet sektöründe ise dijitalleşme, yapay zeka ve 

otomasyon, veri analizi, dijital pazarlama ve finansal teknolojiler gibi alanlarda 

istihdam fırsatlarını artırarak, nitelikli iş gücüne duyulan talebi hızlandırmıştır 

(Acemoglu & Restrepo, 2020). Bu nedenle, teknolojik gelişmeler ve AR-GE 

faaliyetleri, tarımda verimlilik sağlarken, sanayi ve hizmet sektörlerinde iş gücü 

yapısını dönüştürmekte ve nitelikli işgücü ihtiyacını artırmaktadır.  

Teknolojik gelişmenin sektörel istihdam üzerindeki etkisi, genellikle otomasyon ve 

dijitalleşme süreçleri üzerinden tartışılmaktadır. Çalışmalar, teknolojik yeniliklerin 
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üretim süreçlerini değiştirdiğini ve istihdamın yapısını yeniden şekillendirdiğini 

göstermektedir. Teknolojik yeniliklerin istihdam yaratıcı etkisini Nijerya ekonomisi 

örneğinde ampirik olarak analiz eden Afolabi (2023) ARDL modelini yöntem olarak 

kullanmıştır. Çalışmanın ampirik bulguları hizmet ve tarım sektörü üzerindeki pozitif 

etkiyi vurgulamaktadır. Kim (2023) tarafından Kore ekonomisi örneği üzerinden 

gerçekleştirilen çalışma, teknolojik gelişmenin istihdamın uzun vadede imalattan 

hizmetlere kaymasına, ancak imalat istihdamında kısa vadede bir artışa yol açtığını 

göstermiştir. Türkiye ekonomisi örneğinde yapılan ampirik araştırmalardan; 1989-2017 

yılları arasında Türkiye'de teknolojik gelişmenin istihdam düzeyleri üzerindeki 

etkisinin ARDL modeli aracılığıyla analiz edildiği Şahinoğlu ve Varıcı (2019) 

çalışmasının bulguları teknolojik değişmenin hem toplam istihdam hem de kadın 

istihdamı üzerindeki negatif etkisine işaret etmektedir.  Türkiye üzerinden bölgesel bir 

analizin yapıldığı ve Genelleştirilmiş Momentler Yöntemi’nin (GMM) kullanıldığı 

Çelik (2020) çalışmasının bulguları ise AR-GE harcamaları ile genel istihdam oranları 

arasındaki anlamlı ilişkiyi göstermektedir. Diğer taraftan panel regresyon analizinin 

kullanıldığı Topçu (2021) çalışmasına göre teknolojik gelişme göstergesi olarak AR-

GE harcamaları Türkiye'de tarım sektöründeki istihdamını olumsuz etkilerken, sanayi 

ve hizmet sektörlerindeki istihdamı olumlu etkilemektedir.  

Küreselleşme ve teknolojik gelişmelerin istihdam üzerindeki etkisi bir modelde 

inceleyen çalışmalar iş gücü piyasalarındaki dinamikleri anlamaya yönelik bulgular 

sunmuştur. Türkiye’deki yaklaşık 17.462 imalat firmasını örneklem olarak ampirik 

analizine konu eden Srour, Taymaz ve Vivarelli (2014) çalışması Genelleştirilmiş 

Momentler Yöntemi’ni kullanmıştır. Aynı yöntemi 15.000 imalat firması üzerinden 

analiz eden Meschi, Taymaz ve Vivarelli (2021) çalışması da literatürde mevcuttur. 

Panel veri analizinin yapıldığı bu çalışmalarda Türkiye'deki teknolojik ilerleme ve 

küreselleşmenin, vasıflı işçilere olan talebi vasıfsız işçilerden daha fazla artırarak 

beceri yanlı istihdama yol açtığı sonucuna ulaşılmıştır. Bu bulgular, küreselleşme ve 

teknolojinin, sektörel istihdamda yapısal değişiklikleri hızlandırdığını ve iş gücü 

piyasalarında önemli dönüşümlere yol açtığını göstermektedir. 

Bu çalışmanın literatüre katkısı, küreselleşme ve teknolojik gelişmenin sektörel 

istihdam üzerindeki etkilerini farklı bir çerçevede ele alarak, önceki araştırmalardan 

ayrılmaktadır. Önceki çalışmalardan Srour vd. (2014) ve Meschi vd. (2021), firma 
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düzeyinde küreselleşme ve teknolojik gelişmenin birleşik etkilerini incelemiştir. Bu 

çalışmada ise sektörel düzeyde bir analiz gerçekleştirilmiş ve firma bazlı analizden 

ayrışmıştır. Ayrıca, Akkuş (2021) ve Yiğit (2023) çalışmaları uluslararası ticaret ve 

ticaretin serbestleşmesi gibi küreselleşme göstergelerine odaklanırken, bu çalışmada 

küreselleşme endeksi kullanılarak daha geniş bir perspektif sunulmuştur. Böylece, 

sektörel istihdam üzerindeki etkilerin analizinde daha kapsamlı bir küreselleşme 

göstergesi kullanılmıştır. 

Çalışmanın diğer katkısı ise kullanılan zaman serisi yöntemlerinde ortaya çıkmaktadır. 

Literatürde çalışmanın konusuna yönelik zaman serisi yöntemlerinin kullanıldığı 

çalışmalar olsa bile genellikle tek bir yöntemle sınırlı kalmaktadır. Çalışmamızda 

ARDL ve DOLS yöntemleri kullanılarak analiz sonuçlarının sağlamlığı test edilmiştir. 

Ayrıca, teknolojik gelişmeyi temsil eden AR-GE harcamalarının etkisi, Topçu (2021) 

çalışması referans alınarak modellenmiştir. Bu yaklaşımla, hem küreselleşme hem de 

teknolojik gelişmenin etkinliği daha net bir şekilde ortaya konulmuş ve üç farklı model 

ile sektörel istihdam (tarım, sanayi ve hizmet) üzerindeki etki derinlemesine 

incelenmiştir ki bu durum Afolabi (2023) çalışmasındaki modelleme yaklaşımıyla 

benzerlik taşımaktadır.  

AMPİRİK ANALİZİN KURGUSU 

Bu çalışmanın temel amacı, küreselleşme ve teknolojik gelişmenin Türkiye’deki 

sektörel istihdam üzerindeki etkilerini ve uzun dönemli eş-bütünleşme ilişkisini 

ampirik bir yaklaşımla incelemektir. Bu çerçevede, Türkiye özelinde aşağıdaki sorulara 

yanıt aranmaktadır: 

• Küreselleşme, teknolojik gelişme, ekonomik büyüme ve sektörel istihdam 

arasında uzun dönemde bir etkileşim var mıdır? 

• Eğer varsa, bu etkileşimin yönü ve şiddeti nasıl tanımlanabilir? 

• Uzun dönemli bir denge ilişkisi varsa, bu dengeden sapmalar gözlemlenmekte 

midir? 

• Kısa dönemli etkileşim dinamikleri nasıl şekillenmektedir? 

Çalışmanın ana hedefleri doğrultusunda Türkiye ekonomisinde sektörel bazda istihdam 

oranları analiz edilmiştir. Ampirik bölümde, tarım, sanayi ve hizmet sektörlerindeki 

istihdam bağımlı değişkenler olarak kullanılırken; küreselleşme ve teknolojik gelişme 
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bağımsız değişkenler olarak ele alınmış, ekonomik büyüme ise kontrol değişkeni olarak 

modele dahil edilmiştir. Zaman serisi analizi kapsamında, 1991-2021 dönemine ait 

yıllık veriler kullanılarak üç ayrı modelle tarım, sanayi ve hizmet sektörü istihdamı 

üzerinde küreselleşme, AR-GE harcamaları ve ekonomik büyümenin etkileri test 

edilmiştir. 

Bu çalışma, panel veri yerine zaman serisi analizini tercih etmektedir. Bunun temel 

sebebi, değişkenler arasındaki uzun dönemli ilişkinin yönünü ve şiddetini sektörel 

bazda analiz ederek her sektörün (tarım, sanayi, hizmet) küreselleşme ve teknolojik 

gelişmeden nasıl etkilendiğini ayrı ayrı belirlemektir. Ayrıca, çalışma örneklem 

aralığının 30 yıl ile sınırlı olması sebebiyle, güvenilir sonuçlar üretebilmek adına 

ARDL ve DOLS gibi küçük örneklem verilerinde geçerliliği yüksek olan zaman serisi 

yöntemleri tercih edilmiştir.  

Bu kapsamda, bulgular sektörel bazda sunulacak ve karşılaştırmalı bir perspektifle 

değerlendirilecektir. 

ANALİZ VERİLERİ VE TEMEL MODEL 

Küreselleşmenin etkilerini nicel olarak ölçmenin zorlukları göz önüne alındığında, bu 

etkileri daha objektif bir çerçevede değerlendirebilmek adına küreselleşme 

endekslerinden faydalanılması gerekmektedir. Literatürde sıklıkla başvurulan 

küreselleşme endekslerinden biri, Dreher, Gaston ve Martens (2008) tarafından 

geliştirilen KOF Küreselleşme Endeksi’dir. Bu endeks, küreselleşme seviyesini ticaret 

hacmi, yabancı sermaye akışları ve ilgili kısıtlamalar gibi göstergeler üzerinden 

değerlendirmektedir. KOF Endeksi'nin en önemli özelliklerinden biri, ekonomik, 

sosyal ve politik küreselleşme boyutlarını kapsaması ve bu kapsamıyla diğer 

endekslerden daha detaylı bir analiz sunmasıdır. 

KOF Küreselleşme Endeksi üzerine yapılan literatür incelemeleri, endeksin farklı 

boyutları değerlendirme yöntemlerini açıklamaktadır. Buna göre; ekonomik 

küreselleşme, dış ticaret hacmi, doğrudan yabancı yatırımlar ve finansal akışlar 

üzerinden değerlendirilirken; sosyal küreselleşme, bilgi ve teknoloji akışları, iletişim 

araçları ve kültürel entegrasyon aracılığıyla ölçülmektedir. Politik küreselleşme ise 

diplomatik ilişkiler, uluslararası anlaşmalar ve küresel organizasyonlara üyelik gibi 

göstergelerle analiz edilmektedir (Dreher, 2006, ss. 1099-1100). Bu kapsamlı yaklaşım 
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sayesinde KOF Endeksi, ülkelerin küresel entegrasyon seviyelerini ölçmekte en yaygın 

kullanılan göstergelerden biri olarak öne çıkmaktadır. 

Bu çalışma, 1991-2021 dönemine ait Türkiye verileriyle ekonomik, sosyal ve politik 

küreselleşmenin birleşiminden oluşan KOF Küreselleşme Endeksi'ni analize dahil 

ederek, endeksin sektörel istihdam üzerindeki etkisini incelemektedir. Diğer taraftan, 

AR-GE harcamalarının GSYH içindeki payı, inovasyon ve teknolojik gelişmenin bir 

göstergesi olarak analizde yer edinmiş; ekonomik büyüme ise GSYH büyüme oranları 

ile kontrol değişken olarak eklenmiştir. Analiz kapsamında kullanılan veri seti, yıllık 

zaman serisi formatında olup, Türkiye’nin küreselleşme ve teknolojik gelişme düzeyi 

ile sektörel istihdam ilişkisini kapsamlı bir şekilde incelemeye olanak tanımaktadır. 

Ekonomik büyüme, tarım, sanayi ve hizmet sektörlerindeki istihdam verileri Dünya 

Bankası (WB) veri tabanından, AR-GE harcamaları OECD’den, KOF Küreselleşme 

Endeksi ise İsviçre Ekonomi Enstitüsü (SEI) veri tabanından temin edilmiştir. 

Çalışmada, Türkiye’nin 1991-2021 dönemine ait uzun dönem eşbütünleşik ilişkilerini 

analiz etmek için öncelikle ARDL modeli uygulanmıştır. Elde edilen bulguların 

tutarlılığını güçlendirmek ve analiz sonuçlarını pekiştirmek amacıyla DOLS tahmincisi 

kullanılarak uzun dönem katsayılar hesaplanmıştır. Ampirik analiz süreci, bu kapsamda 

belirlenen üç farklı denklem ve 2 ayrı yöntem ile yapılandırılmıştır ve her sektörde 

küreselleşme ile teknolojik yeniliklerin etkileri rakamlarla sunulmuştur. 

Model I: Tarım İstihdamı 

EMPLOY_AGR = α0 + α1KOF + α2TECHNO + α3GDP + εt        (1) 

Model II: Hizmet İstihdamı 

EMPLOY_SERV = β0 + β1KOF + β2TECHNO + β3GDP + μt        (2) 

Model III: Sanayi İstihdamı 

EMPLOY_IND = Ⱦ0 + Ⱦ1KOF + Ⱦ2TECHNO + Ⱦ3GDP + ϕt         (3) 

1, 2 ve 3 no’lu denklemler Türkiye özelinde analiz edilecek 3 ayrı temel modeli temsil 

etmektedir. Bu denklemlerde t zamanı gösterirken, α0, β0 ve Ⱦ0  her bir modelin sabit 

terimlerini işaret etmektedir (Sevüktekin & Çınar, 2017). Diğer taraftan α1, α2, α3 
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tarımsal istihdam, β1, β2, β3 hizmet istihdamı, Ⱦ1,Ⱦ2 ve Ⱦ3 sanayi istihdamı esneklik 

katsayılarıdır. Son olarak εt, μt ve ϕt modellerin hata terimleridir.  

YÖNTEM VE BULGULAR 

Çalışmanın ampirik analizinin ilk aşamasında Genişletilmiş Dickey Fuller (ADF) ve 

Phillips-Perron (PP) geleneksel birim kök testleri ile modeli oluşturan serilerin 

durağanlık düzeyleri belirlenmiştir. Böylece modelin durağan olmayan özellikleri ele 

alınabilmekte ve seriler arasındaki birim kök sorunu ortadan kaldırılmaktadır (Gujarati, 

2021). ADF ve PP testlerinde, sıfır hipotezi (H0) serinin birim köklü olduğuna, alternatif 

hipotez (H1) durağan olduğuna işaret etmektedir (Dickey & Fuller, 1981; Phillips & 

Perron, 1988). Bu testler geleneksel birim kök testleri olup, ARDL ve DOLS 

yöntemlerinin kullanılabilirliği için ön test niteliği taşımaktadır. Bulguların sunumunda 

test istatistik ya da olasılık değerlerine bakılmaktadır. %1, %5 ve %10 anlam 

düzeyleriyle karşılaştırılarak, istatistiki değerlerin yüksek veya olasılık değerlerinin 

düşük çıkması halinde H0 reddedilmektedir (Yılmaz, 2023, s. 542). Tablo 1, serilerin 

sabit ve trend içeren modelde ADF ve PP birim kök test bulgularını sunmaktadır.  

Tablo 1’e göre, ampirik analize konu olan ekonomik büyüme (GDP) hariç tüm serilerin 

istatistiki değerleri yüksek, olasılık değerleri ise anlamlılık düzeylerine göre düşük 

çıkmıştır. Bu yüzden, H0 reddedilerek, bağımlı değişken dahil tüm serilerin I(1) olduğu 

bulgusuna ulaşılmıştır. Diğer taraftan GDP değişkeninin istatistiki ve olasılık 

değerlerinden I(0) düzeyinde olduğu anlaşılmıştır.  

ARDL testi, serilerin I(0) veya I(1) düzeyinde oldukları varsayımına dayanarak sahte 

regresyon sorununu önlemek amacıyla analize konu olan serilerin I(2) veya daha 

yüksek dereceden durağan olma olasılıklarını değerlendirmeyi gerektirir. Bu yöntem, 

değişkenlerin I(0) veya I(1) düzeyinde bütünleşik olup olmalarına bakılmaksızın sınır 

testinin uygulanabilmesini sağlayarak önemli bir esneklik sunmaktadır. Ancak, ARDL 

yönteminin uygulanabilmesi için iki temel koşul vardır: İlk olarak, bağımlı değişkenin 

I(1) düzeyinde olması; ikinci olarak ise tüm serilerin ikinci farkta [I(2)] durağan 

olmaması gerekmektedir (Pesaran vd., 2001). Tablo 2’deki durağanlık analizine göre, 

bu koşullar sağlanmıştır. 
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Tablo 1. Birim Kök Testleri (Durağanlık Analizi) 

Değişken 

ADF PP 

SONUÇ 

I(0) I(1) I(0) I(1) 

EMPLOY_AGR 
-1.058533 

(0.9196) 

-4.306698 

(0.0101)** 

-1.385866 

(0.8445) 

-4.288322 

(0.0105)** 

I(1) 

EMPLOY_IND 
-2.021535 

(0.5664) 

-4.910509 

(0.0024)*** 

-2.021535 

(0.5664) 

-4.882543 

(0.0026)*** 

I(1) 

EMPLOY_SERV 
-1.298179 

(0.8690) 

-5.005970 

(0.0019)*** 

-1.456411 

(0.8222) 

-5.013757 

(0.0019)*** 

I(1) 

KOF 
-3.598185 

(0.0523)* 

-4.620944 

(0.0050)*** 

-2.656411 

(0.2602) 

-5.723737 

(0.0003)*** 

I(1) 

TECHNO 
-1.978162 

(0.5892) 

-6.030523 

(0.0002)*** 

-1.978162 

(0.5892) 

-6.088695 

(0.0001)*** 

I(1) 

GDP 
-5.432561 

(0.0006)*** 
 

-6.944870 

(0.0000)*** 
 

I(0) 

Not 1: ***, ** ve * sırasıyla %1, %5 ve %10 düzeylerindeki anlamlılıkları ifade etmektedir.   

Not 2: Parantez içindeki değerler olasılık değerleridir. 

ARDL modelinin uzun dönem katsayılarını hesaplamak için kullanılan DOLS 

tahmincisi ise serilerin durağanlık seviyelerine bağlı olmadan uygulanabilmektedir; 

yine de, DOLS tahmincisinin geçerliliği için bağımlı değişkenin I(1) olması tercih 

edilmektedir (Esteve & Requena, 2006, s. 119). Dolayısıyla, ARDL ve DOLS 

yöntemlerinin güvenilir şekilde uygulanabilmesi adına, ekonometrik modele dahil 

edilen serilerin eşbütünleşme dereceleri ADF ve PP birim kök testleri ile analiz 

edilmiştir. 

Tablo 1’deki bulgular, modeldeki değişkenlerin hiçbirinin I(2) veya daha yüksek 

dereceden bütünleşik olmadığını, ayrıca her üç modelde Türkiye ekonomisinin sektörel 

istihdam oranlarına ilişkin bağımlı değişkenlerin I(1) düzeyinde olduğunu 

göstermektedir. Bu durum, ARDL ve DOLS yöntemlerinin kullanılmasında herhangi 

bir metodolojik engel olmadığını doğrulamaktadır. ADF ve PP test sonuçları da bu 

çıkarımı desteklemektedir. 
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ARDL yöntemi, temel olarak iki aşamadan oluşmaktadır: İlk aşamada, modelde yer 

alan değişkenler arasında eşbütünleşme olup olmadığı test edilir. Bu aşamada, 

değişkenler arasında eşbütünleşmenin reddedilememesi, bu değişkenler arasında uzun 

dönemli bir ilişkinin varlığını ifade etmektedir. ARDL yönteminin bu aşamasında, sınır 

testi aracılığıyla uzun dönemli ilişki incelenir ve bu ilişkiyi test etmek için F istatistiği 

hesaplanır (Pesaran, Shin & Smith, 1999; Pesaran vd., 2001). 

1, 2 ve 3 no’lu temel denklemlerden yola çıkılarak, Türkiye ekonomisi örneğinde 

sektörel istihdam, küreselleşme endeksi, AR-GE harcamaları ve büyüme arasındaki 

eşbütünleşik (uzun dönem) ilişkinin analizi 4, 5 ve 6 no’lu ARDL biçimi denklemlere 

dayanmaktadır. Bu denklemlerde, α0, β0 ve Ⱦ0 sabit terimleri; k – n, p – t ve w – z 

Akaike bilgi kriteri tarafından her bir değişken için belirlenen en uygun gecikme 

uzunluklarını; α1 − α4, β1 − β4 ve Ⱦ1 − Ⱦ4 uzun dönem katsayıları; α5 − α8, β5 − β8 

ve Ⱦ5 − Ⱦ8 kısa dönem katsayıları ve son olarak εt, μtve ϕthata terimlerini temsil 

etmektedir.   

ARDL 1: Tarımsal İstihdam 

H0: α1 =  α2 = α3 = α4 = 0 (Türkiye ekonomisinde, tarımsal istihdam, küreselleşme 

endeksi, AR-GE harcamaları ve büyüme arasında uzun dönem ilişki yoktur, 

eşbütünleşme söz konusu değildir.  

H1: α1 ≠ α2 ≠ α3 ≠ α4 ≠ 0 (Türkiye ekonomisinde, tarımsal istihdam, küreselleşme 

endeksi, AR-GE harcamaları ve büyüme arasında uzun dönem ilişki vardır, 

eşbütünleşme söz konusudur.) 

∆EMPLOY_AGRt = α0 + α1EMPLOY_AGRt−1 + α2KOFt−1  + α3TECHNOt−1 +

 α4GDPt−1 + ∑ α5
k
i=1 ∆EMPLOY_AGRt−1 + ∑ α6∆KOFt−0

l
i=0 +

∑ α7∆TECHNOt−0
m
i=0 + ∑ α8∆GDPt−0

n
i=0 + εt           (4) 

ARDL 2: Sanayi İstihdamı 

H0: β1 =  β2 = β3 =  β4 = 0 (Türkiye ekonomisinde, sanayi istihdamı, küreselleşme 

endeksi, AR-GE harcamaları ve büyüme arasında uzun dönem ilişki yoktur, 

eşbütünleşme söz konusu değildir.   
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H1: β1 ≠ β2 ≠ β3 ≠ β4 ≠ 0  (Türkiye ekonomisinde, sanayi istihdamı, küreselleşme 

endeksi, AR-GE harcamaları ve büyüme arasında uzun dönem ilişki vardır, 

eşbütünleşiktir.) 

∆EMPLOY_INDt = β0 + β1EMPLOY_INDt−1 + β2KOFt−1  + β3TECHNOt−1 +

 β4GDPt−1 + ∑ β5
p
i=1 ∆EMPLOY_INDt−1 + ∑ β6∆KOFt−0

r
i=0 +

∑ β7∆TECHNOt−0
s
i=0 + ∑ β8∆GDPt−0

t
i=0 + μt            (5) 

ARDL 3: Hizmet İstihdamı 

H0: Ⱦ1 =  Ⱦ2 = Ⱦ3 = Ⱦ4 = 0 (Türkiye ekonomisinde, hizmet istihdamı, küreselleşme 

endeksi, AR-GE harcamaları ve büyüme arasında uzun dönem ilişki yoktur, 

eşbütünleşik değildir.  

H1: Ⱦ1 ≠ Ⱦ2 ≠ Ⱦ3 ≠ Ⱦ4 ≠ 0  (Türkiye ekonomisinde, hizmet istihdamı, küreselleşme 

endeksi, AR-GE harcamaları ve büyüme arasında uzun dönem ilişki vardır, 

eşbütünleşiktir.  

∆EMPLOY_SERVt = Ⱦ0 + Ⱦ1EMPLOY_SERVt−1 + Ⱦ2KOFt−1  + Ⱦ3TECHNOt−1 +

 Ⱦ4gdpt−1 + ∑ Ⱦ5
w
i=1 ∆EMPLOY_SERVt−1 + ∑ Ⱦ6∆KOFt−0

x
i=0 +

∑ Ⱦ7∆TECHNOt−0
y
i=0 + ∑ Ⱦ8∆GDPt−0

z
i=0 + ϕt           (6) 

Eğer ekonometrik modeldeki değişkenler arasında ampirik olarak uzun dönemli bir 

ilişki tespit edilirse, ARDL eşbütünleşme yönteminin ilk aşaması kısıtsız hata düzeltme 

modeli (UECM) kurulumu ile tamamlanmaktadır (Aslantaş, Yılmaz & Çapanoğlu, 

2024, s. 314). UECM, aynı zamanda ARDL yaklaşımında uzun dönem ayarlanma 

sürecinin analiz edilmesine olanak sağlayan bir mekanizma olarak işlev görmektedir. 

UECM ile değişkenler arasındaki uzun dönemli ilişki ve dengenin bozulması (kısa 

dönem sapmalar) durumunda dengelenme hızı hesaplanabilmektedir (Narayan & 

Smyth, 2006, s. 337). 

UECM mekanizmasının kullanımı, kısa ve uzun dönem katsayı tahminlerinin 

yapılabilmesini sağlamaktadır (Pesaran & Shin, 1998). Böylece, hem dengenin 

korunma süreci hem de dengenin bozulduğu durumlarda modelin nasıl tepki verdiği 

değerlendirilebilir. Bu çalışma özelinde, ARDL modelinin UECM yapısı 7, 8 ve 9 

numaralı denklemler doğrultusunda oluşturulmuştur ve bu denklemler aracılığıyla kısa 

ve uzun dönem katsayılar tahmin edilmektedir. 
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UECM I: Tarımsal İstihdam 

∆EMPLOY_AGRt = Ƣ0 + ∑ Ƣ1
a
i=1 ∆EMPLOY_AGRt−1 + ∑ Ƣ2∆KOFt−0

b
i=0 +

∑ Ƣ3∆TECHNOt−0
c
i=0 + ∑ Ƣ4∆GDPt−0

d
i=0 + Ƣ5ECM_AGRt−1 + Ȣt      (10) 

UECM II: Sanayi İstihdamı 

∆EMPLOY_INDt = Ɯ0 + ∑ Ɯ1
e
i=1 ∆EMPLOY_AGRt−1 + ∑ Ɯ2∆KOFt−0

f
i=0 +

∑ Ɯ3∆TECHNOt−0
g
i=0 + ∑ Ɯ4∆GDPt−0

h
i=0 + Ɯ5ECM_INDt−1 +  ƕt      (11) 

UECM III: Hizmet İstihdamı 

∆EMPLOY_SERVt = Ɠ0 + ∑ Ɠ1
i
i=1 ∆EMPLOY_AGRt−1 + ∑ Ɠ2∆KOFt−0

j
i=0 +

∑ Ɠ3∆TECHNOt−0
o
i=0 + ∑ Ɠ4∆GDPt−0

u
i=0 + Ɠ5ECM_SERVt−1 + ƛt      (12) 

UECM temelli denklemlerde yer alan Ƣ5, Ɯ5 ve Ɠ5 uzun dönem dengeye ayarlanma 

hızını gösteren katsayılardır. Diğer taraftan ARDL modelinden türetilen ecm, UECM 

mekanizmasına 1 gecikmeli değeriyle eklenen hata düzeltme parametresidir. Bu 

mekanizma aracılığıyla, kısa ve uzun dönem ayarlama süreci analiz edilerek, arz 

ve/veya talep şokları gibi makroekonomik göstergelerdeki ani değişimlerden 

kaynaklanan kısa dönem sapmalar karşılığında dengeye dönme hızı ortaya 

konulmaktadır. ECM parametresinin negatif işaretli ve istatistiksel olarak anlamlı 

olması, modelin işlevselliği açısından kritik bir öneme sahiptir; çünkü bu durum, 

sistemin dengenin dışında kaldığı durumlarda tekrar dengeye dönmeye eğilimli 

olduğunu gösterir (Narayan & Narayan, 2005, s. 434). Bu katsayının negatif ve anlamlı 

olması, modelin uzun dönemde istikrarlı bir dengeye ulaşabileceğini ve kısa dönem 

sapmalarının ne hızda giderilebileceğini ampirik olarak doğrular. 

ARDL eşbütünleşme analizi bulguları serilerin gecikmeli değerlerine göre değişkenlik 

gösterebileceğinden optimum gecikme uzunluğunun belirlenmesi gerekmektedir 

(Mallik, 2008, s. 254). Bu noktada, ARDL modeli optimum gecikme uzunluğu 4 olarak 

belirlenmiştir. Bu gecikme uzunluğunun seçilmesinin temel gerekçesi ampirik analizin 

yıllık veriler içermesi ve dikkate alınan gecikme uzunluğunda herhangi bir yapısal 

sorunla karşılaşılmamasıdır. 4 gecikme uzunluğunda ARDL modellerinde her bir 

değişken için uygun gecikme uzunlukları Akaike bilgi kriteri tarafından belirlenmiştir. 

Buna göre, Tablo 4’ten anlaşılacağı üzere, sektörel istihdam (tarım, sanayi ve hizmet 

istihdamı), küreselleşme endeksi, AR-GE harcamaları ve büyüme değişkenleri için 
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belirlenen en uygun gecikme uzunlukları sırasıyla Model 1 için ARDL (4,4,3,2), Model 

2 için ARDL (1,1,0,0) ve son olarak Model 3 için ARDL (4,4,4,1) olarak belirlenmiştir. 

Ampirik analize konu olan değişkenlerin belirlenen uygun gecikme uzunlukları dikkate 

alınarak devam eden kısımlarda uzun dönem ilişki ve katsayılar hesaplanırken ARDL 

temelli ve kısa dönem sapmalar tespit edilirken UECM temelli modellemeler 

isimlendirilecektir. Böylece, oluşturulan modellerdeki kısa ve uzun dönem ayrımı 

netleşecektir.  

ARDL yönteminin ilk aşamasında, ampirik analizin değişkenler arasındaki uzun dönem 

eşbütünleşme ilişkisinin varlığı F istatistiği ile test edilmektedir. Bu testte, hesaplanan 

F istatistik değeri, Narayan (2005) ve Pesaran vd. (2001) tarafından belirlenen kritik 

değerlerle karşılaştırılır. I(0) alt sınır değerini aşıp I(1) üst sınır değerinin altında 

kalıyorsa, uzun dönem eşbütünleşme ilişkisinin varlığına dair belirsizlik söz 

konusudur; F istatistiği I(1) değerinden büyükse, uzun dönem eşbütünleşme ilişkisinin 

olduğu sonucuna varılır. 

Bununla birlikte, az sayıda gözlem içeren çalışmalar için Pesaran vd. (2001) tarafından 

hesaplanan kritik değerlerin yanıltıcı sonuçlar doğurabileceğine yönelik bulgular da 

bulunmaktadır (Narayan & Narayan, 2005). Bu nedenle, çalışmamızda gözlem 

sayısının sınırlı olması sebebiyle Narayan (2005) tarafından belirlenen kritik değerler 

analize dahil edilmiştir. Böylece, veri sayısının azlığından kaynaklanabilecek 

potansiyel yanlışlıklar minimize edilmiş ve daha güvenilir sonuçlar elde edilmesi 

sağlanmıştır.  

Tablo 2'deki bulgulara göre, Türkiye ekonomisi örneğinde ARDL yöntemi ile 

oluşturulan üç model de sektörel istihdam, küreselleşme endeksi, AR-GE harcamaları 

ve ekonomik büyüme değişkenleri arasında uzun dönemli bir ilişki olduğunu 

göstermektedir. Türkiye'nin tarım, sanayi ve hizmet sektörlerindeki istihdam oranları, 

bu değişkenlerle uzun dönemde eşbütünleşik bir yapıya sahiptir ve birlikte hareket 

etmektedir. Bu uzun dönemli ilişkinin yönü ve derecesi, Tablo 4'te ayrıntılı olarak 

sunulmuştur. ARDL yönteminin ikinci aşamasına geçmeden önce, uzun dönem 

eşbütünleşik ilişkinin mevcut olduğunun doğrulanması gerekmektedir; bu doğrulama 

sonrasında kısa ve uzun dönem katsayı tahminlerine ulaşmak mümkündür. Analizin bu 

aşamasında elde edilen bulgular, Türkiye örneğinde küreselleşme, AR-GE harcamaları 
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ve ekonomik büyümenin tarım, sanayi ve hizmet sektörlerindeki istihdam oranları 

üzerindeki kısa ve uzun dönem etkilerini yansıtmaktadır. 

Tablo 2. ARDL Modelleri Uzun Dönem İlişki 

F İstatistik Değeri Anlam Düzeyi I(0) I(1) 

ARDL I: ARDL (4,4,3,2) 

Bağımlı Değişken: Tarımsal İstihdam (EMPLOY_AGR) 

6,7131533 

%10 (3.47) 

[2.68] 

(4.45) 

[3.59] 

%5 (4.01) 

[3.27] 

(5.07) 

[4.31] 

%1 (5.17) 

[4.61] 

(6.36) 

[5.97] 

ARDL II: ARDL (1,1,0,0) 

Bağımlı Değişken: Sanayi İstihdamı (EMPLOY_IND) 

8.6807503 

%10 (3.47) (4.45) 

%5 (4.01) (5.07) 

%1 (5.17) (6.36) 

ARDL III: ARDL (4,4,4,1) 

Bağımlı Değişken: Hizmet İstihdamı (EMPLOY_SERV) 

8.7603403 

%10 3.47 4.45 

%5 4.01 5.07 

%1 5.17 6.36 

Not 1: k = 4 bağımsız değişken ve n = 36 gözlem sayısına göreparantez içi Peseran vd. (2001), 

köşeli parantez ise Narayan (2005) tarafından hesaplanan kritik değerlerdir. 

Not 2: Narayan (2005) tarafından hesaplanan kritik değerlerde %2,5 düzeyi olmadığından, bu 

düzeyin Peseran vd. (2001) kritik değeri eklenmemiştir. 

Tablo 3’te, küreselleşme endeksi, AR-GE harcamaları ve ekonomik büyüme bağımsız 

değişkenlerinin tarım, sanayi ve hizmet istihdamı üzerindeki uzun dönemli etkileri 

gösterilmektedir. Üç ayrı ARDL modeli, sektörel istihdamda değişkenlerin uzun 

dönemli etkilerini yansıtmaktadır. 
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Tarım Sektörü [ARDL (4,4,3,2) Modeli]: Tarımsal istihdam bağımlı değişken olarak 

ele alınmış ve küreselleşme endeksindeki 1 birimlik artışın tarımsal istihdamı uzun 

dönemde yaklaşık 5.24 birim azalttığı görülmüştür. Benzer şekilde, AR-GE 

harcamalarındaki artışın da tarımsal istihdam üzerinde yaklaşık 2.25 birim azaltıcı 

etkisi olduğu tespit edilmiştir. Bu modelde ekonomik büyüme değişkeninin tarımsal 

istihdam üzerindeki etkisi istatistiksel olarak anlamlı bulunmamıştır (Olasılık değeri: 

0.9903), bu nedenle büyümenin tarımsal istihdam üzerindeki etkisi istatistiksel açıdan 

anlamlı bir sonuç vermemektedir. 

Sanayi Sektörü [ARDL (1,1,0,0) Modeli]: Sanayi istihdamı bağımlı değişken olarak 

incelendiğinde, küreselleşme endeksindeki 1 birimlik artışın sanayi istihdamını 

yaklaşık 1.11 birim artırdığı gözlemlenmiştir. Bu modelde ekonomik büyüme ve AR-

GE harcamalarının sanayi istihdamı üzerindeki etkileri istatistiksel olarak anlamlı 

bulunmamıştır, dolayısıyla sanayi istihdamı üzerindeki uzun dönem etkileri açısından 

yalnızca küreselleşme endeksinin etkili olduğu sonucu çıkmaktadır. 

Hizmet Sektörü [ARDL (4,4,4,1) Modeli]: Hizmet istihdamı bağımlı değişken olarak 

ele alınmıştır. Bu modelde, AR-GE harcamalarındaki artışın hizmet istihdamını 

yaklaşık 3.88 birim ve küreselleşme endeksindeki artışın ise yaklaşık 7.32 birim 

artırdığı tespit edilmiştir. Bu sonuçlar, hizmet sektörü istihdamı üzerinde hem 

küreselleşme endeksinin hem de AR-GE harcamalarının uzun dönemli pozitif 

etkilerinin anlamlı olduğunu göstermektedir. 

Tablo 3. ARDL Modeli Uzun Dönem Formu 

Değişken Katsayı T İstatistik Değeri Olasılık Değeri 

ARDL I: ARDL (4,4,3,2) 

Bağımlı Değişken: Tarımsal İstihdam (EMPLOY_AGR) 

KOF -5.241624 2.503269 0.0337 

TECHNO -2.248109 3.683199 0.0051 

GDP 0.002876 0.012554 0.9903 

ARDL II: ARDL (1,1,0,0) 

Bağımlı Değişken: Sanayi İstihdamı (EMPLOY_IND) 
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KOF 1.114286 3.988756 0.0104 

TECHNO -0.088092 -0.142624 0.8922 

GDP 0.687128 0.427098 0.6871 

ARDL III: ARDL (4,4,4,1) 

Bağımlı Değişken: Hizmet İstihdamı (EMPLOY_SERV) 

KOF 3.877091 -2.506920 0.0335 

TECHNO 7.317366 -3.561159 0.0061 

GDP -0.227693 -1.375543 0.2022 

Tablo 3 ve Tablo 4, sırasıyla ARDL modellerinin uzun ve kısa dönemli tahmin 

sonuçlarını sunmaktadır. Bu analizler, Türkiye'nin sektörel istihdamı üzerindeki 

küreselleşme, AR-GE harcamaları ve ekonomik büyüme etkilerinin kısa ve uzun 

dönemli boyutlarıyla değerlendirilmesine olanak tanımaktadır.  

Türkiye ekonomisinin sektörel istihdamına yönelik ARDL modelinin kısa dönem 

sonuçları, kısıtsız hata düzeltme modeli (UECM) temelinde tarım, sanayi ve hizmet 

sektörleri için Tablo 4'te sunulmaktadır. Bu tabloda, küreselleşme endeksi, AR-GE 

harcamaları ve ekonomik büyüme bağımsız değişkenleriyle her sektör için kısa dönem 

dinamikleri ve dengelenme hızları değerlendirilmiştir. 

Tarım Sektörü (UECM I Modeli): Bağımlı değişkenin tarımsal istihdam olduğu bu 

modelde, küreselleşme endeksinin gecikmeli değerlerinin tarımsal istihdam üzerindeki 

etkisi negatif yönde olmuştur. Bu durum, tarım sektörü istihdamının küreselleşmedeki 

değişimlere olumsuz yanıt verdiğini göstermektedir. Diğer yandan, ekonomik 

büyümenin iki dönem önceki değerlerinin tarımsal istihdam üzerindeki pozitif etkisi 

istatistiksel olarak düşük düzeyde anlamlı bulunmuştur. Buna karşın, AR-GE 

harcamalarının gecikmeli değerlerinin tarımsal istihdam üzerinde anlamlı bir etkisi 

tespit edilmemiştir. Modelde hata düzeltme mekanizmasını ifade eden ve uzun dönem 

dengelenme hızını yansıtan hata düzeltme parametresi (ECM_AGR), %74.4 oranında 

çıkmış olup, bu sonuç tarım sektörünün kısa dönem sapmalardan dengeye 

yaklaşık %74.4 hızla döndüğünü göstermektedir. 
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Sanayi Sektörü (UECM Model II): Sanayi istihdamı bağımlı değişken olarak ele 

alındığında, küreselleşme endeksi, AR-GE harcamaları ve ekonomik büyüme 

değişkenlerinin gecikmeli değerlerinin sanayi istihdamı üzerinde anlamlı bir etkisi 

gözlemlenmemiştir. Bu bulgu, sanayi sektöründe kısa dönemde istihdamın bu 

makroekonomik değişkenlere duyarsız olduğunu göstermektedir. Ancak, uzun dönem 

dengenin sağlanma hızı yaklaşık %63.4 olarak hesaplanmıştır. Bu oran, sanayi 

sektörünün dengenin bozulduğu dönemlerde hızla toparlanma eğiliminde olduğunu 

ortaya koymaktadır. 

Hizmet Sektörü (UECM Model III): Hizmet istihdamı bağımlı değişken olduğunda, 

küreselleşme endeksi ve AR-GE harcamalarının gecikmeli değerlerinin etkileri kısmen 

pozitif ve belirgin hale gelmiştir. Özellikle küreselleşme endeksi ve AR-GE 

harcamalarının bir dönem önceki değerleri, hizmet istihdamı üzerinde düşük düzeyde 

anlamlı bir pozitif etki yaratmaktadır; ancak, bu etkiler istatistiksel anlamlılık düzeyi 

açısından sınırlıdır (küreselleşme endeksi için p-değeri 0.0772 ve AR-GE harcamaları 

için 0.9765). Ekonomik büyüme göstergesinin bir dönem önceki değeri de istatistiksel 

olarak anlamlı bulunmamıştır (p-değeri 0.4697). Modelde hata düzeltme parametresi, 

uzun dönem dengeye dönüş hızını %66.6 olarak belirlemiştir. Bu oran, hizmet 

sektörünün şoklardan sonra dengeye dönebilme kapasitesini yansıtmaktadır. 

Sonuç olarak, üç sektörde de küreselleşme, AR-GE harcamaları ve büyüme gibi 

değişkenlerin kısa dönemli etkilerinin yanı sıra uzun dönem dengeye dönüş hızları 

belirlenmiştir. Tarım sektörü %74.4, sanayi sektörü %63.4 ve hizmet sektörü %66.6 

oranında dengeye dönme hızlarına sahiptir. Bu sonuçlar, Türkiye ekonomisinde 

sektörel istihdam dinamiklerinin uzun dönemli etkiler karşısında dengelenme 

eğiliminde olduğunu göstermektedir. 

Tablo 4. ARDL Modeli Kısa Dönem Formu 

Değişken Katsayı T İstatistik Değeri Olasılık Değeri 

UECM I: ARDL (4,4,3,2) 

Bağımlı Değişken: Tarımsal İstihdam (EMPLOY_AGR) 

D(EMPLOY_AGR(-1)) -0.299140 -1.795044 0.1062 

D(EMPLOY_AGR(-2)) -0.537087 -3.052700 0.0137 
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D(EMPLOY_AGR(-3)) -0.448986 -3.265715 0.0097 

D(KOF) -2.227813 2.170317 0.0581 

D(KOF(-1)) -1.109015 -4.047866 0.0029 

D(KOF(-2)) 0.578092 -3.014135 0.0146 

D(KOF(-3)) 0.375792 -2.968043 0.0158 

D(TECHNO) -7.259052 0.787663 0.4511 

D(TECHNO(-1)) -5.240723 -1.647657 0.1338 

D(TECHNO(-2)) -4.380059 -1.552495 0.1550 

D(GDP) -0.010030 -0.345024 0.7380 

D(GDP(-1)) 0.056198 1.955584 0.0822 

ECM_AGR(-1) -0.744318 -5.709946 0.0003 

UECM II: ARDL (1,1,0,0) 

Bağımlı Değişken: Sanayi İstihdamı (EMPLOY_IND) 

D(KOF) 0.022999 0.329978 0.7444 

ECM_IND(-1) -0.634244 -6.265149 0.0000 

UECM III: ARDL (4,4,4,1) 

Bağımlı Değişken: Hizmet İstihdamı (EMPLOY_SERV) 

D(EMPLOY_SERV(-1)) -0.761091 -4.718801 0.0011 

D(EMPLOY_SERV(-2)) -0.915519 -4.514845 0.0015 

D(EMPLOY_SERV(-3)) -0.451782 -2.831379 0.0197 

D(KOF) 0.188897 -1.994612 0.0772 

D(KOF(-1)) 1.229671 5.449064 0.0004 

D(KOF(-2)) 0.613959 3.776847 0.0044 

D(KOF(-3)) 0.287946 2.413380 0.0390 

D(TECHNO) 0.076052 0.030227 0.9765 



 2269 

D(TECHNO(-1)) 6.616510 2.544881 0.0315 

D(TECHNO(-2)) 6.879911 2.540310 0.0317 

D(TECHNO(-3)) 3.466074 1.473222 0.1748 

D(GDP) -0.018367 -0.754811 0.4697 

ECM_SERV(-1) -0.666234 -6.835336 0.0001 

Ampirik analizin üçüncü ve son aşamasında, bu bulguların güvenirliğini (uyumluluk 

ve istikrarlılık) göstermek hedefiyle, öncelikle otokorelasyon (Breusch-Godfrey), 

değişen varyans (Breusch-Pagan-Godfrey), model uyumluluğu (Ramsey Reset) ve hata 

terimlerin normal dağılımı (Jarque Bera) gibi model tanı testleri sunulmuştur. Model 

tanı testleri uygulanarak ampirik analizin tahmin gücü ve uyumluluğu istatistiksel 

olarak ölçülmektedir. Tablo 5’e göre, tüm test türlerinde olasılık değerleri %1, %5 

ve %10 anlam düzeyine göre yüksek çıktığından model tanısına konu olan hiçbir sorun 

istatistiksel olarak ARDL modellerinde söz konusu değildir. 

Tablo 5. ARDL Modelleri Tanı Testleri 

Tanı Test Türü Test İstatistik Değeri Olasılık Değeri 

ARDL I: ARDL (4,4,3,2) 

Bağımlı Değişken: Tarımsal İstihdam (EMPLOY_AGR) 

Model 

Uyumluluğu 

Ramsey Reset  2.294197   0.1683 

Değişen Varyans Breusch-Pagan-Godfrey 1.242792   0.3818 

Otokorelasyon Breusch-Godfrey 0.770149 0.5882 

Normallik Jarque Bera  0.407878 0.815512 

ARDL II: ARDL (1,1,0,0) 

Bağımlı Değişken: Sanayi İstihdamı (EMPLOY_IND) 

Model 

Uyumluluğu 

Ramsey Reset 0.351880  0.5591 

Değişen Varyans Breusch-Pagan-Godfrey 0.318851 0.9204 

Otokorelasyon Breusch-Godfrey 1.032229 0.4163 
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Normallik Jarque Bera  0.249922 0.882531 

ARDL III: ARDL (4, 4, 4, 1) 

Bağımlı Değişken: Hizmet İstihdamı (EMPLOY_SERV) 

Model 

Uyumluluğu 

Ramsey Reset 0.047756  0.8325 

Değişen Varyans Breusch-Pagan-Godfrey 0.646776 0.7901 

Otokorelasyon Breusch-Godfrey 1.818701 0.2628 

Normallik Jarque Bera  0.613755 0.735741 

ARDL modellerinde, uzun ve kısa dönem katsayılarının istikrarını test etmek için 

CUSUM ve CUSUMSQ grafikleri kullanılmaktadır (Brown, Durbin & Evans, 1975). 

Bu grafikler, zaman içinde modelin parametre istikrarını değerlendiren istatistiksel 

olarak güvenilir araçlardır. CUSUM, hata terimlerini kullanarak istikrarı test ederken, 

CUSUMSQ hata terimlerinin karelerinin birikimli toplamlarını hesaplayarak model 

parametrelerinin uzun dönemde istikrarlı olup olmadığını belirler (Wegari, 

Whakeshum & Mulatu, 2023, ss. 9-10). CUSUM ve CUSUMSQ grafiklerinde 

istatistiksel karşılaştırma, %5 anlamlılık düzeyine göre yapılır. Hata terimlerinin 

kareleri ve karelerinin birikimli toplamları %5 kritik sınırlar içinde kaldığında, ARDL 

modelinin kısa ve uzun dönem katsayılarının istikrarlı olduğu sonucuna ulaşılır. Bu 

durum, modelin parametre istikrarını zaman içinde koruduğunu ve elde edilen analiz 

bulgularının güvenilir olduğunu ortaya koyar. 
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Şekil 1. ARDL Modelleri CUSUM ve CUSUMSQ Grafikleri 

Türkiye ekonomisi örneğinde küreselleşme endeksi, AR-GE harcamaları ve ekonomik 

büyüme ile 3 ayrı sektör (tarım, sanayi ve hizmet) istihdamı arasında belirlenen uzun 

dönem eşbütünleşik ilişkiyi ampirik olarak sağlamlaştırmak amacıyla DOLS 

tahmincisi kullanılmıştır. DOLS uzun dönem tahmincisi ARDL eşbütünleşme testinde 

olduğu gibi küçük örneklem kullanımından kaynaklanabilecek sorunlara göre 

uygulanmaktadır ve buna göre tahmin süreci işlemektedir. DOLS tahmincisi, 

otokorelasyon ve hata terimlerinin normal dağılmaması gibi sorunları gidererek 

tahminlerin güvenilirliğini artırmaktadır. Bu doğrultuda, DOLS testi aracılığıyla 

tahmin edilen parametreler ekonometrik modelin uyumluluğuna yönelik sorunları 

dikkate almaktadır (Esteve & Requena, 2006, ss. 118-119).  

DOLS, ekonometrik analizlerde zaman serisi verileri üzerinde uzun dönem katsayı 

tahminlerini elde etmek için kullanılan bir yöntem olmakla birlikte özellikle 

eşbütünleşme analizlerinde ve uzun dönem ilişkilerin analiz edildiği çalışmalar için 

uygun bir tahmincidir. DOLS testinde, incelenen değişkenler arasında eşbütünleşme 

olduğu varsayılarak model kurulum aşamasına geçilmektedir. Başka bir ifadeyle, 

DOLS tahmincisi değişkenler arasındaki eşbütünleşme ilişkisini içermektedir. 

Çalışmanın üç ayrı ARDL modeli bulgularından anlaşıldığı üzere Türkiye ekonomisi 
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örneğinde ampirik analize konu olan bağımsız değişkenler ile sektörel istihdam oranları 

arasında uzun dönem ilişki söz konusudur. Çalışmanın eşbütünüleşme analizi bulguları 

DOLS testi varsayımını karşılamaktadır.  

Çalışmamızın DOLS tahmincisi 10, 11 ve 12 no’lu denklemlere dayanmaktadır. Bu 

denklemlerde yer alan,  Ƞ0, §0 ve Ə0 sabit terimleri;Ƨt, Ƃt ve ƍt hata terimleri; Ƞ5 - Ƞ8, 

§5 - §8 ile Ə5 - Ə8 değişkenlerin öncül ve gecikmeli değerleri arasındaki ilişkiyi 

açıklayan tanımlayıcı katsayılardır. Bu noktada, çalışmamızın gözlem sayısının az 

olmasından dolayı DOLS tahmincilerinde öncül ve gecikmeli değerler AIC kriterinde 

2’ye sabitlenmiştir (Afolabi, 2022, ss. 248-250). Son olarak uzun dönem katsayıların 

hesaplanması için analize eklenen DOLS tahmincisinde, Ƞ1 - Ƞ4, §1 - §4 ile Ə1 - Ə4 bu 

katsayıları söz konusu denklemlerde temsil etmektedir.  

DOLS I: Tarımsal İstihdam 

∆EMPLOY_AGRt = Ƞ0 + Ƞ1EMPLOY_AGRt−1 + Ƞ2KOFt−1  + Ƞ3TECHNOt−1 +

Ƞ4GDPt−1 + ∑ Ƞ5
i=j
i=−J ∆EMPLOY_AGRt−1 + ∑ Ƞ6∆KOFt−0

i=j
i=−j +

∑ Ƞ7∆TECHNOt−0
i=j
i=−j + ∑ Ƞ8∆GDPt−0

i=j
i=−j + Ƨt        (10) 

DOLS II: Sanayi İstihdamı 

∆EMPLOY_INDt = §0 + §1EMPLOY_INDt−1 + §2KOFt−1  + §3TECHNOt−1 +

§4GDPt−1 + ∑ §5
i=j
i=−J ∆EMPLOY_INDt−1 + ∑ §6∆KOFt−0

i=j
i=−j +

∑ §7∆TECHNOt−0
i=j
i=−j + ∑ §8∆GDPt−0

i=j
i=−j + Ƃt        (11) 

DOLS III: Hizmet İstihdamı 

∆EMPLOY_SERVt = Ə0 + Ə1EMPLOY_SERVt−1 + Ə2KOFt−1  + Ə3TECHNOt−1 +

Ə4GDPt−1 + ∑ Ə5
i=j
i=−J ∆EMPLOY_SERVt−1 + ∑ Ə6∆KOFt−0

i=j
i=−j +

∑ Ə7∆TECHNOt−0
i=j
i=−j + ∑ Ə8∆GDPt−0

i=j
i=−j + ƍt        (12) 

Tablo 6’daki DOLS tahmincisi bulgularına göre ARDL I, ARDL II ve ARDL III 

modelleriyle paralel; küreselleşme endeksindeki 1 birimlik değişim tarımsal istihdamı 

yaklaşık 1.47 birim azaltmıştır. Diğer taraftan, ARDL modelleri bulgularını 

destekleyici nitelikte DOLS 2 ve DOLS 3 bulgularına bakıldığında, teknoloji göstergesi 
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olan AR-GE harcamalarında 1 birimlik değişim sanayi ve hizmet istihdamını sırasıyla 

yaklaşık 2.49 ve 4.98 birim arttırmaktadır. 

Tablo 6. DOLS Tahmincisi Bulguları 

Değişken Katsayı T İstatistik Değeri Olasılık Değeri 

DOLS I: Tarımsal İstihdam 

KOF -1.474663 -3.395457 0.0040 

TECHNO -1.933040 -0.263634 0.7956 

GDP -0.385056 0.430196 0.3849 

R2: 0.935505 

Uyarlanmış R2: 0.883909 

DOLS II: Sanayi İstihdamı 

TECHNO 2.491751 0.147312 0.0045 

KOF 0.503987 2.794034 0.3843 

GDP 0.077668 0.144369 0.5985 

R2: 0.965877 

Uyarlanmış R2: 0.758579 

DOLS III: Hizmet İstihdamı 

TECHNO 4.982911 0.300657 0.0052 

KOF 0.437037 4.908765 0.3803 

GDP 0.307389 0.290259 0.3063 

R2: 0.948422 

Uyarlanmış R2: 0.907160 

SONUÇ VE DEĞERLENDİRME 

1991-2021 dönemi Türkiye ekonomisi üzerine yapılan çalışmada, sektörel istihdam 

oranları üzerinden ampirik analiz gerçekleştirilmiştir. GSYH büyüme oranları, KOF 

küreselleşme endeksi ve AR-GE harcamaları kullanılarak 2 farklı yöntem ve 3 ayrı 
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modelle yapılan analizde, tarım, sanayi ve hizmet sektörü istihdamları üzerindeki 

etkiler değerlendirilmiştir. Küçük örneklem sorununa uygun olarak ARDL modelleri ve 

DOLS tahmincileri tercih edilmiştir. Ayrıca, ARDL modelinden türetilen UECM 

mekanizması, kısa ve uzun dönem etkileşimleri analiz ederek kısa dönemli şoklara 

karşı dengelenme hızını ölçmüştür. 

Ampirik analizin ARDL modelleri eşbütünleşme analizine göre, Türkiye ekonomisinde 

sektörel istidam oranları ile ampirik analize konu olan bağımsız değişkenler uzun 

dönemde eşbütünleşiktir. 3 ayrı ARDL modeli üzerinden elde edilen bu bulgulara göre, 

küreselleşme endeksi, AR-GE harcamaları ve ekonomik büyüme tarım, sanayi ve 

hizmet istihdamları üzerinde uzun dönemde etkindir. Diğer taraftan, tarım, sanayi ve 

hizmet sektörleri istihdamları üzerindeki etkinliğin şiddeti ve yönünün nasıl olduğunun 

yanı sıra uzun dönem ayarlanma/dengelenme sürecinde gecikmeli tepkinin söz konusu 

olup olmadığı ARDL modeli uzun ve kısa dönem katsayılarına bağlıdır. 

ARDL modellerinin uzun dönem bulgularına göre, küreselleşme endeksi ve AR-GE 

harcamaları tarımsal istihdam üzerinde negatif bir etki yaratırken, hizmet ve sanayi 

sektörlerinde istihdamı artırmaktadır. Özellikle küreselleşmenin tarımsal istihdam 

üzerindeki etkisi diğer sektörlere kıyasla daha güçlüdür. Dışa açılma seviyesinin 

artmasıyla hizmet ve sanayi sektörlerindeki işgücü talebinin yükseldiği, buna karşılık 

tarımsal işgücüne olan talebin azaldığı gözlemlenmiştir. Etki şiddetine bakıldığında, 

hizmet sektörüne olan işgücü talebinin öncelikli olarak arttığı görülmektedir. 

Dolayısıyla, ekonomik karar mekanizmaları ekonomik, sosyal ve politik 

küreselleşmedeki değişimleri tarım sektörünü destekleyecek şekilde dikkate almalıdır. 

Bu doğrultuda, tarım sektörüne parasal destek ön plana çıkartılabilir. ARDL modelleri 

uzun dönem bulgularına AR-GE harcamaları üzerinden bakıldığında, tarımsal istihdam 

oranlarını negatif ve düşük düzeyde, hizmet istihdamını pozitif ve karşılaştırmalı olarak 

yüksek düzeyde etkilemektedir. Bu bulgudan, Türkiye’deki teknolojik değişimlerin 

sektörel açıdan hizmet istihdamına yönelik olduğu, tarımsal istihdam üzerinde sınırlı 

bir etki oluştursa bile bu etkinin yönünün negatif olduğu anlaşılmaktadır. Bir politika 

önerisi olarak, katma değeri yüksek teknolojik değişimlerin veya sofistike ürünlerin 

tarım sektörünü kapsayacak şekilde desteklenmesi gerekmektedir. Ek olarak AR-GE 

harcamalarının hizmet sektöründen ziyade üretimi arttıracak şekilde tarımsal alanlara 

yönlendirilmesi sağlanmalıdır.  
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Ampirik analizin DOLS tahmincisi bulguları, ARDL modelleri bulgularını destekleyici 

niteliktedir. Ayrıca, kısa dönem bulguları yansıtan UECM mekanizması uzun dönem 

bulguları tamamlayıcı niteliktedir. UECM modellerinde, gecikmeli değerlerden cari 

dönem verilerine geçiş yapıldıkça, başka bir ifadeyle gecikmeleri değerlerin sayısı 

azaldıkça küreselleşme endeksinin tarımsal istihdam üzerinde negatif etki yaratması, 

hem küreselleşme endeksi hem de AR-GE harcamalarında değişimlerin hizmet 

istihdamı üzerinde pozitif etki yaratması uzun dönem bulguları tamamlamaktadır. Elde 

edilen, kısa ve uzun dönem bulguların teorik karşılaştırması yapıldığında SBTC 

argümanının Türkiye ekonomisinde kısmen geçerli olduğu anlaşılmaktadır. Dışa 

açılma düzeyi ve teknolojik değişimlerin daha çok nitelikli ve/veya vasıflı işgücünü 

gerektiren sanayi ve hizmet sektöründeki işgücü talebini arttırması bu teorik örtüşmeyi 

desteklemektedir.  

Çalışmanın ampirik analizinin dikkat çeken diğer noktası dengelenme hızının 

hesaplanabilmesidir. Böylece, ekonomide meydana gelebilecek 1 yıl içerisindeki kısa 

dönemli şoklar karşılığında gelecek 1 yıl içerisinde ne hızda dengelenme sürecinin 

gerçekleşeceği anlaşılmaktadır. UECM modelleri hata düzeltme parametreleri 

katsayılarına bakıldığında en yüksek dengelenme hızı tarımsal istihdamda ortaya 

çıkmıştır. Diğer taraftan, hizmet ve sanayi sektöründeki dengelenme hızı da yüksek 

seviyede ve %50'nin üzerindedir. Türkiye’ de tarım ve sanayi sektöründeki gelişim tam 

olarak tamamlanmadan hizmet sektöründe gelişim sağlanmıştır. Dolayısıyla, dışa 

açıklık seviyesi, üretimdeki artışlar ve teknolojik gelişmelere yönelik politikalardan 

sapmaların özellikle tarımsal istihdam özelinde yüksek hızda telafi edilebileceği 

görülmektedir. Sonuç olarak, ekonomik karar mekanizmaları ve politika yapıcılarının 

bu durumu dikkate almaları ve buna göre politikalar uygulamaları önemlidir. 

Gelecekteki çalışmalar, küreselleşme ve teknolojik değişimlerin işgücü piyasası 

üzerindeki etkilerini vasıflı ve vasıfsız işgücü talebi ayrışmalarıyla inceleyebilir. 

Ayrıca, coğrafi bölgelere göre sektörel istihdam dinamikleri ve mikro düzeydeki firma 

ya da hanehalkı verileri üzerinden yapılacak analizler, bulguların derinleştirilmesine 

katkı sağlayabilir. 
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Özet 

Yeni iletişim teknolojilerinin yükselişi, farklı alanlarda oldukça büyük değişimler yaşanmasına 

neden olmuştur ve dönüşüme uğrayan alanlardan biri de toplumsal hareketlerdir. Dijital ortamlar 

üzerinden gerçekleştirilen kolektif eylemler, yeni toplumsal hareketlerin ortaya çıkmasını 

sağlamıştır. Bu çalışmada GameStop hareketi, bir yeni toplumsal hareket örneği olarak alt 

kültürlerin kimlik oluşumu ve kültürel alandaki etkinliklerinin yanı sıra sosyal kimlik, kimlik 

belirsizliği ve sosyal sapkınlık tartışmaları çerçevesinde ele alınmıştır. Göstergebilim yöntemi ile 

GameStop hareketinin gerçekleştirildiği sosyal medya platformu olan Reddit üzerinden 

paylaşılan ve platformun wallstreetbets isimli grubunda en çok etkileşim alan beş esprili görsel 

(meme) çözümlenmiştir. Araştırmanın bulguları; wallstreetbets grubunun ortak bir dijital dile 

sahip olması, üyelerinin yalnızca kendi gruplarına ait bireyler için anlam taşıyan sembolik 

ifadeler kullanmaları, grup aidiyeti yaşamaları ve birbirlerinden farklı bireyler olarak bir araya 

gelerek ortak bir amaç doğrultusunda dijital bir toplumsal hareket gerçekleştirmeleri sebebiyle 

GameStop olayının yukarıda bahsedilen kuramlar üzerinden değerlendirebileceğini 

göstermektedir. Sonuç olarak, grup üyelerinin ortak bir mizah diliyle ortak hedefleri için esprili 

görsel paylaşımları yaptıkları, bu yolla bir gruba ait olma duygusunu pekiştirdikleri, grup 

üyeliklerini kimliklerinin önemli bir parçası hâline getirdikleri ve böylelikle GameStop olayının 

başarıya ulaşmasını sağlayan eylemleri gerçekleştirdikleri anlaşılmaktadır. İlgili alanda Türkçe 

literatürde çok sayıda araştırma olmaması ve olayın hem iletişim hem de sosyal psikoloji 

perspektifinden değerlendirilmiş olması sebebiyle özgün bir çalışma olarak alana katkı 

sağlayabileceği düşünülmektedir. 

Anahtar Kelimeler: GameStop, reddit,wallstreetbets,yeni toplumsal hareketler, altkültürler. 

JEL Kodu: Z13 
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THE GAMESTOP CASE: AN ANALYSIS WITHIN THE 

FRAMEWORK OF SUBCULTURES AND SOCIAL IDENTITY 

 

Abstract 

The rise of new communication technologies has caused significant changes in different fields, 

including the transformation of social movements. Collective actions in digital environments 

have facilitated the emergence of new social movements. This study, in particular, discusses the 

GameStop case as an example of a new social movement within the framework of subculture 

identity development and activities in the cultural field, as well as discussions on social identity, 

deindividuation, and social deviance. We used semiological analysis to examine the five most 

popular memes shared by the wallstreetbets group on Reddit, where the Gamestop case took 

place. The research findings show that the wallstreetbets group has a common digital language 

and uses symbolic expressions that are meaningful only to members of the group. Users 

experience a sense of belonging to the group, unite to carry out a digital movement towards a 

shared goal, make their group membership an important part of their identities, and thus carry 

out the actions that made the GameStop incident a success. Therefore, it is possible to evaluate 

the GameStop case from the perspective of the theories mentioned above. Given the lack of 

Turkish scholarly research on the topic, this article contributes to the field by discussing the 

GameStop case from both communication and social psychology perspectives. 

Keywords: GameStop, reddit, wallstreetbets, new social movements, subcultures. 

JEL Code: Z13  
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GİRİŞ 

Bu makalede yeni iletişim teknolojilerinin toplumsal hareketler üzerindeki etkisi, 

Reddit isimli sosyal medya platformundaki wallstreetbets grubu üyelerinin, büyük 

yatırımcılar karşısında organize olarak finans dünyasını sarstıkları GameStop olayı 

üzerinden incelenecektir. Aralık 2020 ile Ocak 2021 tarihleri arasında gerçekleşen bu 

olay, tüm dünyada büyük yankı uyandırmış ve yeni medya platformlarında bir araya 

gelen bireylerin yaratabileceği etki konusunda önemli bir örnek olarak görülmüştür. 

Reddit, 2005 yılında kurulan, kullanıcıların çeşitli konularda paylaşımlar yapmalarına 

ve tartışmalar yürütmelerine olanak tanımak amacıyla tasarlanmış bir sosyal medya 

platformudur. Kullanıcıların, platform içerisinde bulunan ve çeşitli alanlardaki 

başlıklara göre kategorize edilmiş alt gruplarda (subreddit) yazı, link, görsel ve/veya 

video paylaşımı yapma imkânı bulunur (Medvedev vd., 2020). Platforma kayıtlı her bir 

kullanıcı, ilgi alanı doğrultusunda bir alt grup açma yetkisine sahiptir. Bunun yanı sıra, 

kullanıcılar platformda yapılan paylaşımları oylayabilir ve yüksek beğeni alan 

paylaşımlar sayfanın üst kısmında yer alır. Platformun kullanıcıları yaptıkları 

paylaşımlar, yorumlar ve aldıkları beğeniler üzerinden bir ödül olarak ‘karma puanı’ 

kazanır. Platformun dünya çapında aktif ziyaret sayısı Ocak 2024 tarihi itibariyle 

yaklaşık olarak 1,22 milyardır (Statista, 2024). Platform, uzun yıllardır var olması ve 

özgün bir tarz yaratması sebebiyle kendi başına bir ‘kültür’ olarak da tanımlanmıştır 

(Massanari, 2017). 

Video oyunları satan bir şirket olan GameStop, oyun sektörünün dijitalleşmesiyle 

birlikte popülerliğini kaybetmiştir ve özellikle COVID-19 pandemi sürecindeki maddi 

zorluklar sebebiyle iflas etmeye çok yaklaşmıştır. Bu olumsuz tablo da doğrudan hisse 

senetlerinin fiyatına yansımıştır ve 2020 yılının Nisan ayında şirketin hisse senedi 

değeri 2,57 dolara kadar düşmüştür. Bu olumsuz tablo sonrası, büyük yatırımcılar 

arasında popüler bir uygulama olan ‘kısa pozisyon’ (shorting) için şirketin hisseleri 

cazip hâle gelmiştir. Bu terim, hisse senetlerine kısa bir süreliğine sahip olmayı ifade 

eder ve büyük yatırımcılar, hisse senedi fiyatı dramatik bir şekilde düşen, iflasa yakın 

şirketlerin hisselerinin fiyatının daha da fazla düşmesini sağlayarak kâr etmeyi hedefler. 

Buradaki uygulama, hisse senetlerini sahiplerinden bir bedel karşılığı kiralamaktır. 

Yatırımcıların amacı, bu kiralama sonrası, zaten düşmekte olan hisseleri toplu olarak 

satarak daha da düşmeye zorlamak ve çok daha düşük fiyattan geri alarak ilk 
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sahiplerine iade etmektir. Ancak Reddit platformunun bir alt grubu olan wallstreetbets 

isimli küçük yatırımcılardan oluşan bir topluluğun, birlikte hareket ederek hisseleri 

satın almaya başlamaları, büyük yatırımcılara meydan okumaları ve söz konusu 

yatırımcıları çok büyük zarara uğratmalarıyla olay dünya çapında ilgiyle takip edilen 

bir hâl almıştır. Gruptaki küçük yatırımcılar kolektif bir şekilde meydan okumaya 

devam ettikleri için GameStop hisse senedinin fiyatı neredeyse 500 dolara ulaşarak 

finans dünyasını şaşırtmıştır (Mancini vd., 2022). Olayın bu seviyede ilgi çekmesinin 

temel nedeni, yalnızca hisse senedi fiyatının hızlı bir şekilde yükselmesi değil, aynı 

zamanda bu olayın Wall Street’in büyük yatırımcıları ile Reddit üzerinden organize 

olarak hareket eden bir alt grubun mücadelesine dönüşmüş olmasıdır. Olayın başlangıç 

noktası olarak, wallstreetbets grubu üyelerinin hedge fonlara karşı mücadeleye 

başlaması gösterilebilir. Hedge fon işlemi, bireylerin yatırımlarının alternatif yatırım 

stratejiler aracılığı ile değerlendirilerek, normal şartlarda elde edilecek gelirden daha 

fazlasının elde edilmesi olarak özetlenebilir. Gruptaki küçük yatırımcıların hisse 

senedinin fiyatını yükseltme stratejilerinin temel çıkış noktası ise, GameStop’un iflas 

etmek üzere olan bir imajı olması ve bu doğrultuda da hisse senedi fiyatlarının dramatik 

bir şekilde düşeceği beklentisi olarak yorumlanabilir. Wall Street yatırımcıları, Reddit 

platformundaki wallstreetbets grubunun yaptığı gibi sürpriz bir müdahale beklentisi 

olmadığı ve GameStop hisselerini kısa pozisyonda satın aldıkları için olay 

sonuçlandığında çok büyük zarara uğramışlardır. Zararın büyüklüğüne örnek 

göstermek gerekirse, Amerika’nın en büyük hedge fonlarından biri sayılan Melvin 

Capital Management, olayların sonucunda yatırımının yüzde elli üçünü kaybetmiştir 

(Umar vd., 2021). 

Bu makalede söz konusu GameStop olayı, bir yeni toplumsal hareket örneği olarak, alt 

kültürlerin kimlik oluşumu ve kültürel alandaki etkinlikleri bağlamında tartışılacaktır. 

Bu amaçla önce toplumsal hareketler için yeni iletişim teknolojilerinin ortaya çıkardığı 

olanaklar ve sorunlar, yeni medyanın aktivizm açısından açtığı alanlar ve olumsuz 

etkileri ele alınacaktır. Daha sonra kültürel çalışmalar geleneği kapsamında alt kültürler 

ve popüler kültüre bakış açıları, ek olarak sosyal kimlik, kimlik belirsizliği ve sosyal 

sapkınlık tartışmaları üzerinde durulacaktır. Çalışmanın yöntemini, wallstreetbets 

grubunda GameStop olayının yaşandığı dönemde en çok etkileşim alan beş esprili 
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görsel (meme) örneğinin göstergebilimsel çözümlemesi oluşturmaktadır. Araştırmanın 

bulguları, makalede ele alınan kavramlar çerçevesinde tartışılacaktır. 

KAVRAMSAL ÇERÇEVE VE LİTERATÜR TARAMASI 

Yeni Toplumsal Hareketler 

Yeni iletişim teknolojilerinin günümüzde geldiği noktanın, bireyleri pasif izleyiciler 

olmaktan çıkararak, aktif kullanıcılar hâline getirdiği uzun zamandır tartışılmaktadır. 

Çevrimiçi platformlar kullanıcılara ‘kolektif’ hareket edebilme, bilgiye hızlı ve farklı 

biçimlerde erişebilme ve paylaşabilme olanağı sunar. Bu olanakların yanı sıra fiziksel 

ve zamansal sınırlılıkların da ortadan kalkmasıyla kullanıcıların geçmişte sahip 

olmadığı bir özgürlüğün varlığından söz etmek mümkün hâle gelmiştir. Ortak ilgi 

alanlarına sahip bireylerin farklı platformlar aracılığıyla bir araya gelebilmesinin, 

çevrimiçi toplulukların aktif olarak kullanıcılar tarafından şekillenmesini mümkün 

kıldığına yönelik tartışmalar hız kazanmıştır. Günümüz teknolojisinin geldiği nokta ve 

yeni medya araçlarının popülerleşmesi, toplumsal hareketlerin bu gelişmelerden 

olumlu yönde etkilenmesi potansiyelini barındırır. Buradaki olumlu etkiden kasıt, 

toplumsal hareketlerde geçmişe kıyasla daha hızlı bir şekilde bilgi yayma imkânı, 

hareketin destekçilerini bir araya getirip kolektif bir şekilde aksiyon almalarının 

sağlanması, gerekli organizasyonun daha kolay yapılabilmesi gibi durumlar olarak 

belirtilir (Emejulu ve McGregor, 2019). Literatüre bakıldığında yapılan araştırmalar 

toplumsal hareketlerin, özellikle sosyal medya platformlarının ve diğer çevrimiçi 

platformların yaygınlaşmasıyla birlikte çok yönlü bir etkiye maruz kaldığını ve bunun 

olumlu değerlendirildiğini gösterir (Bennett ve Segerberg, 2011). Bu özelliklerin yanı 

sıra, dijital ortamlarda başlayan hareketlerin sınırlılıkları ortadan kaldırması da pozitif 

bir nokta olarak ele alınır. Dijital bir platform veya ağ üzerinden başlayan bir harekete 

katılmak fiziksel olarak yürütülen hareketlere kıyasla neredeyse hiçbir zorlayıcı çaba 

gerektirmediği için harekete katılmak isteyen kullanıcılar doğrudan hareketin bir 

parçası olma şansına sahiptir (Greijdanus vd., 2020). Bu makaleye konu olan 

GameStop ve Reddit olayından da örnek verilebileceği gibi, günümüzün yeni medya 

teknolojileri sayesinde artık toplumsal hareketlerin başlaması ve organize edilmesi için 

dijital ortam ve dijital gruplar hariç herhangi bir gereksinime ihtiyaç kalmamıştır 

(Massa, 2017) ve bu durum, toplumsal hareketler kapsamında değerlendirildiğinde yeni 
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medya teknolojilerinin bireye tanıdığı ‘aktif söz alabilme’ ve ‘organize olabilme’ 

konumunu açıkça gösterir. 

Yeni iletişim teknolojileri aracılığıyla gerçekleşen toplumsal hareketler, pek çok 

durumda dijital aktivizm kavramı üzerinden tartışılır. Dijital aktivizmi, en genel 

tanımıyla dijital ortam üzerinden gerçekleştirilen aktivizm türü olarak tanımlamak 

mümkün olsa da (Selander ve Jarpenpaa, 2016), bu kavram daha geniş bir çerçevede 

kişilerin ekonomik, sosyal ve siyasi değişimler gerçekleştirebilmesi ve kampanyalar 

düzenleyebilmelerini/ dâhil olabilmelerini sağlayan ve dijital medya kullanımı 

aracılığıyla gerçekleştirilen aktivizm olarak kategorize edilir (Edwards vd., 2013; 

Suwana, 2020). Literatüre bakıldığında, dijital aktivizm hareketlerinin tek boyutlu bir 

değerlendirmeden ziyade negatif ve pozitif yönleri ortaya çıkacak şekilde çok boyutlu 

değerlendirmeler eşliğinde incelendiği görülür. Dijital aktivizm hareketlerinin avantaj 

olarak nitelendirilebilecek yönleri arasında geniş bir erişim alanına sahip olması, dijital 

ortam haricinde başka bir aracı ortama/ araca ihtiyaç duyulmaması ve bununla ilişkili 

olarak da büyük bir etkileşim ve etki potansiyeline sahip olması gösterilebilir (Vegh, 

2003, s. 133- 157; Polletta, 2013, Özkula, 2021). Bu avantajların aksine, negatif bir 

perspektiften bakan çalışmalar ise dijital aktivizmi ‘slacktivism’ veya ‘clicktivism’ gibi 

farklı alternatif isimlerle bağdaştırır ve bu aktivizm türünün, kullanıcıların dijital 

ortamlar üzerinden çevrimiçi eylemlere bir değişim gerçekleştirme amacıyla 

katılmalarının altında aktivizm olarak adlandırılabilecek eylemlerden ziyade 

kendilerini rahatlatmaya yönelik narsistik bir tutum olduğunu savunarak dijital 

aktivizmi diğer aktivizm biçimlerinden ayırır (Madison ve Klang, 2020). Dijital 

aktivizmi ‘slacktivism’ veya ‘clicktivism’ olarak etiketleyen bakış açısı, dijital ortamlar 

üzerinde aktif olarak herhangi bir kampanyaya/ eyleme destek veren kişilerin pratik bir 

fayda sağlamaktan çok uzak olduğunu ve kendilerini iyi hissettirecek bir davranışta 

bulunmalarının ötesinde herhangi bir fayda sağlamadıklarını savunur (Jovicevic, 

2016). Ayrıca, dijital ortamların bireyleri tembelliğe ittiği ve kişilerin aktivizme yönelik 

ilgilerinin bu şekilde tatmin edilmesiyle gerçek bir hareket başlama ihtimalinin de 

düştüğü tartışılmıştır. Ek olarak, bu tür bir aktivizm, ‘dijital fanus’ etkisini de ortaya 

çıkarır. Her ne kadar yeterli bir kitleselliğe ulaştığı takdirde dijital hareketler de bir etki 

yaratabilse de genellikle söz konusu etkiler çevrimiçi ortamda sınırlı kalır (Karagöz, 

2013). Bu görüşe paralel olarak Gladwell (2010), dijital aktivizmin sıklıkla 
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gerçekleştirildiği alanlar olan sosyal medya platformlarındaki bağların ‘zayıf’ ve 

‘kırılgan’ olduğunu, bireylerin birbirleriyle güçlü topluluk ve dayanışma bağları 

kuramadığını ve – geleneksel aktivizmin aksine- kullanıcılar açısından riskli durumlar 

ortaya çıkmadığını ifade etmiştir. Bir başka şekilde ifade etmek gerekirse, X (Twitter) 

veya Instagram gibi dijital medya platformları üzerinden gerçekleştirilen dijital 

aktivizm hareketlerinin, kullanıcıların hayatlarını doğrudan veya dolaylı olarak riske 

atmalarına neden olacak sonuçlar içermediğini öne sürmüştür. Bu da platformlar 

üzerinden dijital eylemlere katılan kullanıcıların rahatlıkla ve çok da üzerinde 

düşünmeye gerek kalmadan ancak sosyal onay ve rahatlama ihtiyaçlarını gidermelerini 

sağlayacak şekilde aktivizm gerçekleştirmelerine yol açar. Günümüzde gerçekleştirilen 

dijital eylemlere katılım nicelik açısından çok daha fazla olsa da nitelik açısından 

geçmişte yapılan eylemlerle karşılaştırıldığında büyük bir farklılık ortaya çıkar. Bu 

anlamda Gladwell’e (2010) göre dijital dünyadaki aktivizmin bazı küçük etkileri olsa 

da veya görece küçük olaylarda başarıya ulaşılabilse de büyük toplumsal dönüşümler 

yaratma açısından zayıf kaldığı söylenebilir. 

Benzer şekilde, Zeynep Tüfekçi (2017) Twitter and Tear Gas (Twitter ve Biber Gazı) 

isimli kitabında yeni toplumsal hareketlerin daha güçsüz ve kırılgan olmalarına neden 

olan birtakım dezavantajlı tarafları olduğunu belirtir. Yeni iletişim teknolojileri, kişilere 

çok daha hızlı bir şekilde organize olabilme ve hareketin amacına yönelik söylemleri 

kalabalıklara daha kolay ulaştırabilme fırsatı vermiştir. Ancak kolektif eylemlerin 

gerekli hazırlık aşamalarının atlanmasının ve karar verme mekanizmalarının net 

olmamasının, süreç içerisinde birtakım duraksamaların yaşanmasına, belirsizliklere ve 

hareketin gidişatının stratejik planlama açısından olumsuz etkilenmesine sebep olma 

ihtimali de mevcuttur. Bu hareketler hızlı büyüyebilirken çabuk dağılma riskine de 

sahiptir. Bunun yanı sıra, yeni toplumsal hareketlerin belirli bir lideri veya yöneticisi 

olmaması bazı durumlarda hareketin gidişatını olumlu yönde etkileyecek birtakım 

görüşmelerin ve müzakerelerin yapılmasını engelleyebilir. Ek olarak, bireylerin eşik 

bekçilerini aşarak özgürce paylaşım yapabilmesini sağlayan mekanizma önemli bir 

avantajdır ancak aynı zamanda sahte bilginin de aynı kolaylıkla dolaşıma 

sokulabilmesini mümkün kılar. Otoriteler, sahte bilgileri platformlarda dolaşıma 

sokarak harekete destek verme potansiyeli taşıyan kişileri tereddüte düşürmeyi 

amaçlayabilir. Bu tür manipülasyon ve diğer sansür yöntemlerine karşı, yeterli direnç 
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sağlamak zordur. Karşı hareketlerin üyelerinin uygulayabildiği çevrimiçi taciz ve 

zorbalık yöntemleri de bireyleri oto-sansür uygulamaya itebilir (Tüfekçi, 2017, s. 171- 

176). 

Öte yandan, yeni iletişim teknolojileri üzerinden gerçekleşen toplumsal hareketler; 

kültürel çalışmalar, sosyal kimlik kuramı ve kimlik belirsizliği ya da sosyal sapkınlık 

tartışmaları üzerinden de ele alınabilir. Aşağıda, ilgili kavramlar üzerine tartışmalara 

yer verilecektir. 

Kültürel Çalışmalar 

İngiliz Kültürel Çalışmaları, Neo-Marksist bir yaklaşım olarak, mücadelenin ekonomik 

alan olan altyapı üzerinde gerçekleştirilmek zorunda olmadığını kabul etmiş ve kültürel 

/ ideolojik alan olan üstyapıdaki mücadelenin önemine vurgu yapmıştır. Ayrıca en 

önemli keşiflerinden biri, yapılan çalışmalar sonucunda, medyada üretilen hegemonik 

anlamlara izleyicilerin direnebildiğine yönelik bir sonuca ulaşmış olmasıdır. Bu 

çalışmalara göre aktif izleyiciler, yeni ve alternatif anlamlar üretebilir ve medya 

iletilerini farklı şekillerde yorumlayabilir (Baran ve Davis, 2015, s. 34). Bu durum, 

medya manipülasyonu karşısında savunmasız olarak görünen pasif izleyici 

anlayışından uzaklaşmaya yol açmıştır. Ayrıca kültürel çalışmalar geleneği, tek ve 

homojen bir popüler kültür olduğu görüşünden de ayrılmıştır. Stuart Hall (2018), 

popüler kültürün içerisinde hegemonik mesajların yanı sıra karşıt unsurların da 

bulunduğunu öne sürmüştür. Popüler kültür, bu anlamda bir mücadele alanıdır ve 

baskın unsurlar zaman içerisinde değişir. Ancak bu unsurlar ne bütün olarak muhaliftir 

ne de tamamen hegemonik kültüre aittir. Bu perspektiften baktığımızda çevrimiçi 

platformlar, kullanıcıların kendi anlamlarını üretebildiği, egemen anlamlara 

direnebildiği ortamlar olmalarının yanı sıra, kültürel öğelerin çarpıştığı ve muhalif 

unsurların kültürel mücadele ile kendilerine alan açtığı mecralar olarak da dikkat çeker. 

Hall’a göre (2005) dil de bir mücadele alanı olarak işlev görür. Dil, ideolojiyi içinde 

barındırır ve anlam, söylem üzerinde egemenlik mücadelesine sahne olur. Bu açıdan 

Hall’a göre dil üzerinde farklı terimlerin baskın gelme mücadelesi veya terimlerin 

yananlamları üzerinden ilerleyen mücadeleler mevcuttur. Bu çerçeveden baktığımızda, 

ana akım medya egemen anlamları meşrulaştırıp üretirken, izleyicilerin alternatif 

okumalar gerçekleştirmesinden veya alternatif anlamlar inşa etmelerinden söz 

edilebilir. 
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Bu noktada alt kültürler kavramı da önem taşır. Geniş bir toplumun içerisinde 

çoğunluktan daha farklı bir perspektife sahip ve genel olarak benimsenenden daha 

farklı normları ve değerleri olan görece küçük gruplar alt kültürleri oluşturur (Fine ve 

Kleinman, 1979). Bu grupların spesifik özellikleri arasında kendilerine ait hiyerarşik 

yapılara sahip olmaları ve gruba ait olduğunu düşünen kişilerin, grubun dışında kalan 

kişiler için pek anlam ifade etmeyecek ve grubun bakış açısı ile kimliğini yansıtan özel 

bir dile sahip olmaları bulunur (Farrell vd., 2020). Dick Hebdige’e göre alt kültürler 

“ana akım kültüre karşı dirençli bir tepki”dir ve alt kültür olarak tanımlanma potansiyeli 

olan gruplar ana akım kültürün belirli ögelerini seçip bu ögelere yeni biçimler 

kazandırarak kendi dinamiklerine uygun anlamlar yaratır (akt. McArthur, 2009). 

Günümüzde, dijital alt kültürleri temsil eden gruplar olarak çevrimiçi toplulukları ele 

almak mümkündür. En temel ifadeyle internet ortamı üzerinden bir araya gelen kişiler 

topluluğu olan bu gruplar, benzer düşüncelere ve değerlere sahip bireylerin çevrimiçi 

bir platform/ ortam üzerinde buluşmasıyla oluşur (Sproull vd., 2007; Faraj vd., 2016). 

Çevrimiçi toplulukların toplum üzerinde oldukça etkin olduğunu gösteren pek çok 

araştırma mevcuttur (Lakhani, 2016, s. 102; Luser ve Schreier, 2022). Bu çerçevede 

çevrimiçi dünya, alt kültürler için yeni bir mecra olarak ön plana çıkmaktadır.  

Bu anlamda muhalif unsurların, yeni iletişim teknolojileri üzerinde bir araya gelerek 

çevrimiçi topluluklar ile bir üstyapı mücadelesi yürütme potansiyeli olduğunu 

söylemek mümkündür. GameStop olayı özelinde bu hareket, kültürel alanda başlamış 

ve ekonomik alan üzerinde bir etki yaratmıştır. Aynı zamanda, Reddit platformunda bir 

araya gelen bu grubun uyandırdığı yankı neticesinde ana akım medyada bolca yer 

bulması ve tüm dünyada tartışılır hâle gelmesi, popüler kültür üzerinde baskın olma 

mücadelesinin bir örneği olarak da okunabilir. 

Aşağıda, bir aradalık ve kolektif hareket ile gerçekleşen bu etkiler, sosyal kimlik 

kavramı, çevrimiçi iletişim ve grup aidiyeti bağlamında ele alınacaktır. 

Sosyal Kimlik Kuramı ve Kimlik Belirsizliği 

İnternet üzerinden şekillenen dijital alt kültürler için – diğer alt kültürlerde de olduğu 

gibi- kimlik kavramı önemli bir dinamik olarak kendini gösterir. Dijital platformlarda 

ve ağda aktif faaliyet gösteren kullanıcıların kendi isimlerinden farklı isimler 

kullanmaları, avatarlar yaratmaları ve varlıklarını yeni oluşturdukları profiller 
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üzerinden devam ettirmeleri dijital kimliklerini oluşturan temel parçalar olarak 

değerlendirilir (Downing, 2011). 

Dijital alt kültür kavramıyla beraber ele alınabilecek bir diğer kavram ise sosyal kimlik 

gelişimidir. Kullanıcılar, sosyal platformlar üzerinden yürüttükleri ve topluca hareket 

ettikleri olaylar üzerinden sosyal kimlik gelişimi gerçekleştirir (Bennett, 2012). Sosyal 

psikoloji kuramları arasında bulunan sosyal kimlik kuramı, birey ve sosyal gruplar 

arasındaki ilişkilerden yola çıkarak kişilerin kendilerini ve ilişkide oldukları kişileri 

nasıl konumlandırdıklarını anlamlandırmayı amaçlar. Kuramda tanımlanan ‘sosyal 

kimlik’ kavramı, bir kişinin grup üyeliği/üyelikleri doğrultusunda ‘kim olduğuna dair’ 

hissettiği duyguyu ve aidiyeti ifade eder (Stets ve Burke, 2000). Kuram, Henri Tajfel 

ve John Turner tarafından geliştirilmiştir. Tajfel (1979), insanların ait oldukları 

grupların (örn: sosyal sınıf, aile, takım vb.) sosyal açıdan çok önemli olduğunu ve 

bireylere bir sosyal kimlik ve sosyal dünyaya ait olma duygusu verdiğini öne sürmüştür 

(Lane vd., 2023). Sosyal kimlik kuramının çizmiş olduğu kuramsal çerçeve aracılığıyla 

belirli bir gruba ait hisseden kişilerin davranışlarını ve düşüncelerini anlayabilmek 

mümkündür. Söz konusu çerçeve, bir gruba ait hisseden bireylerin içinde bulundukları 

gruba yönelik bir aidiyet geliştirerek ‘biz’ olarak ve diğer kişi ve/veya grupları da 

‘onlar’ olarak değerlendirdiklerini belirtir (Hornsey, 2008). 

Kimlik belirsizliği (deindividuation) kavramı ise, ilk olarak bireyin içinde bulunduğu 

belirli bir grubun, davranışları üzerindeki etkisini açıklamak amacıyla kullanılmıştır. 

Bu kavrama göre, bir grubun içerisine dâhil olan kişiler, bireysel kimliklerini bırakıp 

grup davranışlarına uyum sağlayabilir ve tek başınayken olduğundan daha farklı 

davranışlar gösterebilir. Bunun sebebi, bireylerin grup içerisindeyken içsel 

kısıtlamalarını gevşetebilmeleri ve kendilerini daha serbest hissederek, yalnızken 

gösterdikleri davranışlarıyla çelişen bazı eylemlerde bulunabilmeleridir (Festinger vd., 

1952; Chang, 2008). Kimlik belirsizliği etkisi üzerine bir başka perspektif ise 

bahsedilen gruptan etkilenme sürecini bireyin kendi içinde gerçekleşen bir temele 

dayandırır. Bu perspektiften bakıldığında, kimlik belirsizliği ile oluşan davranışların 

yoğun, mantıktan ziyade duyguları baz alan, dürtüsel, aşırı duyarlı ve ayırt edici uyaran 

kontrolünden yoksun olarak tanımlandığı görülür (Zimbardo, 1969; Vilanova vd., 

2017). Kimlik belirsizliği etkileri görülmesine olanak sağlayan ortamların, beraberinde 

önemli bir faktör olarak anonimlik durumunu da getirdiği göze çarpar (Silke, 2003). 
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Anonim bir şekilde var olabilmenin sağlandığı koşullarda, grup içerisindeki bireylerin 

kimliksel açıdan öz farkındalıklarının azaldığı ve bunun da kimlik belirsizliğinin 

etkilerinin yaşanmasının yolunu açtığı ifade edilmiştir (Diener, 1980; Chang, 2008). 

Kalabalık içerisinde anonim olan birey, tek başına ayırt edilebilir olduğu durumdan 

daha rahat hareket eder. Diener’e göre (1976), bireyin öz farkındalığı gibi öz 

değerlendirmesi ve başkalarının kendisi hakkında ne düşündüğünü umursaması da 

azalır ve böylece de daha serbest davranır. 

Çevrimiçi platformlar da bireylere gruplar içerisinde anonim kalabilme imkânı sunar. 

Bu durum, bireylerin günlük yaşamlarında olduğundan daha serbest davranmalarıyla 

sonuçlanabilir. Kişi, nasıl grup içerisinde ayırt edilebilir olmadığında içsel 

kısıtlamalarını gevşetiyorsa, çevrimiçi iletişimde de günlük yaşamdaki sosyal 

kimliğinden sıyrılmak, benzer bir etki ortaya çıkarabilir. 

Kimlik belirsizliği etkilerine sosyal kimlik modeli ile yaklaşan SIDE (The Social 

Identity model of Deindividuation Effects) kuramı ise biraz daha farklı bir yaklaşım 

sergileyerek, bireylerin grup içerisinde kendi kimliklerini kaybetmediklerini ancak 

özdeşleşmenin bireysel seviyede değil, grup seviyesinde gerçekleştiğini öne sürer. 

Bireyler, grup normlarını ve fikirlerini içselleştirerek bunlara uyumlanmış davranışlar 

gösterirler (Reicher vd., 1995). Bu yaklaşımın geliştirilmesinin çıkış noktası olarak, 

çevrimiçi gruplar içerisinde bulunan bireylerin davranışları üzerindeki etkilerin ve bu 

davranışların temelini oluşturan sosyal psikolojik süreçlerin anlaşılabilmesi 

gösterilmiştir (Chan vd., 2022). SIDE kuramının bireyin grup içerisindeki 

davranışlarını ve kimlik açısından yaşadığı değişimleri değerlendirirken daha olumlu 

bir bakış açısına sahip olduğunu söylemek mümkündür. Kurama göre, kimlik 

belirsizliğinin etkilerinin sebep olduğu bireyin kimliğine yönelik farkındalığın 

azalması, negatif bir durumdan çok pozitif bir durum yaratır ve bu durum bir tür sosyal 

etki olarak değerlendirilir (Chang, 2008). 

Bu noktada, çevrimiçi grupların, bireyin grup ile özdeşleşmesini sağlayarak grup 

aidiyetini güçlendirdiğini öne sürmek mümkündür. GameStop olayı örneğini ele 

aldığımızda, wallstreetbets üyelerinin kişisel finansal kazançların yanı sıra, bir grup 

olarak büyük finans şirketlerine karşı direnmenin ve zafer elde etmenin de kolektif 

hareket üzerinde etkisi olduğunun vurgulanması gerekir. Bu anlamda grup aidiyetine 

alt kültürler ve sosyal sapkınlık literatürü ışığında da bakmak faydalı olacaktır. 



 2293 

Sosyal Sapkınlık ve Alt Kültürler 

Toplumun bireyden uymasını beklediği kurallar ve gerçekleştirmesini istediği 

davranışlar sonucu ortaya çıkan normlar, o toplum içerisinde ‘normal’ olanı ve bu 

doğrultuda da ‘normal’ olarak tanımlanan bireyi ifade eder. ‘Normal’ olarak belirlenen 

koşulları karşılamadığı, toplum normlarını ihlal ettiği için negatif tepki çeken ve 

diğerlerinden farklı olarak görülen bireyler ise ‘sapkın/aykırı’ olarak nitelendirilir 

(Muratoğlu, 2009).  

Becker (1963), sosyal sapkın olarak tanımlanan kişilerin, sosyal grupların belirlediği 

kuralları ihlal eden ve bu nedenle de etiketlenen bireylerin, yeni bir statü kazandığından 

bahseder. Böyle bir birey, Becker’e göre ‘dışarıdaki’ veya ‘öteki’ olarak kabul edilir. 

Goffman’ın (1990) ‘damga’ kavramı da benzer şekilde sapkın olarak işaretlenmiş 

bireylerin dışlandığına vurgu yapar. Her iki düşünürün tartışmaları, söz konusu 

bireylerin normallerin oluşturduğu grupların dışında bırakılması dolayısıyla, kabul 

görebilecekleri başka gruplar arayışı içerisine girdiği yönündedir. Bu anlamda kişiler, 

diğer norm ihlal eden bireylerin oluşturduğu gruplara katılarak kabul görebilir ve sosyal 

sapkınlardan oluşan alt kültürlerin bir parçası hâline gelebilir. 

Benzer şekilde Hall (2005) da toplum normlarını ihlal eden bireylerin, söz konusu 

dışarıdaki kişilerin, kendilerine özgü, alt kültürel bir araya gelme alanları olduğundan 

söz eder. Bu alt kültürel alanlar, yukarıda da tartışıldığı gibi sapkınların kendilerine ait 

mekânları olarak ele alınabilir ve günümüzde çevrimiçi toplulukların bu anlamda bir 

işlev gördüğünü söylemek mümkündür. 

Çevrimiçi ortamlar, toplum normlarından sapmış, ‘normal’ kabul edilmeyen ve ‘aykırı 

kişiler’ olarak etiketlenen bireyler için oldukça geniş bir sosyal etkileşim ortamı sunar 

(Pyrooz vd., 2015). Bunun yanı sıra, çevrimiçi mekânlar üzerinde bir araya gelen söz 

konusu bireylerin bir alt kültür olarak toplum normlarına aykırı eylemlerini 

gerçekleştirmelerine olanak sağlayan ortak bir değer sistemi geliştirmeleri de mümkün 

hâle gelir (Holt, 2007; Maratea, 2011; O’Malley vd., 2020). Teknolojinin günümüzde 

geldiği nokta itibariyle, ortak ilgi alanlarına ve düşüncelere sahip gruplar daha kolay 

etkileşime geçebilirken, bu durum aynı zamanda toplum içerisinde daha ‘aykırı’ bir 

kimlik taşıyan kişilerin de bu kimliklerini koruyarak çevrimiçi ortamda var olmalarını 

sağlar. Böylece toplum içerisinde daha farklı bir noktada konumlanmış bireyler de 
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internet ortamının sunduğu anonimlik fırsatından yararlanarak günlük yaşamlarında 

ihtiyaç duydukları ve eksikliğini hissettikleri etkileşim imkânını çevrimiçi gruplarda 

giderebilir (Ferreday, 2003; Maratea ve Kavanaugh, 2012). Dolayısıyla çevrimiçi 

ortam, alt kültürlere bir alan açmış ve norm ihlal edenlerin bir araya gelebildiği, 

birbirlerini bulabildiği yeni bir mecra yaratmış olur. 

wallstreetbets, Alt Kültür ve Sosyal Kimlik Kuramı Çerçevesinde Bir Değerlendirme 

Reddit platformunda bulunan pek çok alt gruptan biri olarak 2012 yılından itibaren 

aktif paylaşım yapılan wallstreetbets grubu, küçük yatırımcılardan oluşur ve özellikle 

GameStop olayından sonra oldukça popüler bir alt grup (subreddit) hâline gelmiştir. 

Mayıs 2024 itibariyle grubun 15 milyon üyesi vardır. Grubun en dikkat çeken 

dinamiklerinden biri, grup içerisinde kendine özgü bir dil oluşmuş olmasıdır. Örnek 

vermek gerekirse wallstreetbets üyeleri hisse senedi (stock) için ‘stonks’, elde edilen 

kâr (profit) için ‘tendies’ ve ellerindeki hisse senetlerini acele bir şekilde satan kişiler 

için ‘diamond hands/ paper hands’ kelimelerini kullanır (Lucchini vd., 2022). Bu 

kelimelerin İngilizce kendi anlamları olsa dahi, grup içerisindeki dinamiğe ve bağlama 

göre yeniden anlam kazanmaları, grubun kendine ait bir ‘jargona’ sahip olmasını 

sağlamıştır. 

Platformda sıklıkla kullanılan, wallstreetbets grubunun kendine ait bir dil 

oluşturmasının ve alt kültür olarak tanımlanabilmesinin önünü açan bir diğer dinamik 

olarak esprili görseller gösterilebilir. Esprili görseller, temel olarak spesifik bir görselin 

mizahi bir metinle yeniden yorumlanması ve internet ortamında paylaşılmasıyla kendi 

başına bir ifade aracı olarak tanımlanmıştır (Nooney ve Portwood-Stacer, 2014). 

Hazırlanan bu yazılı görseller eğlencenin yanı sıra kültürel, politik ve/veya başka 

temalara dikkat çekme amacı taşır. Ayrıca bu görseller, küresel veya lokal ölçekte viral 

olaylara dikkat çekmeyi hedeflerken, gerçeklere yüzde yüz bağlı kalma gibi bir 

sorumluluk almazlar (akt. Barnes vd., 2021). Spesifik olarak dijital kültür üzerine 

odaklanan çalışmalarda belirtildiği üzere, mizahi bir nitelik taşıyan yazılı görseller 

paylaşıldığı grubun dinamiklerini yansıtması bakımından önemli işaretlere sahiptir 

(Tuters ve Hagen, 2020). Grup içerisinde ve grup üyeleri arasında ‘etkileşimsel’ bir 

anlamları olduğu ve topluluk bilinci ile aidiyetinin oluşmasına yardımcı oldukları 

belirtilmiştir. Başka bir ifadeyle söylemek gerekirse, paylaşılan esprili görseller, grup 

dinamiklerinin yeniden şekillenmesi ve kimliksel dönüşümler geçirilmesi bakımından 



 2295 

bir aracı niteliği taşır (Miltner, 2014). Öte yandan, internetteki herhangi bir çevrimiçi 

platform üzerinden dolaşıma sokulan bir yazılı görsel, eğer yalnızca paylaşıldığı alt 

kültürün ve o grubun üyelerinin anlayabileceği nitelik taşımanın yanı sıra yaygın olarak 

paylaşılmaya devam ederse ve daha genel bir kitlenin anlayabileceği bir tür dijital 

nesneye dönerse, o zaman aşırı maruz kalma ve yaygınlaşma sebebiyle artık esprili 

görsel özelliğini kaybetme potansiyelinden de bahsedilir (Literat ve Van den Berg, 

2019). wallstreetbets grubunda da kullanılan dilin ve esprilerin kendine özgü ve 

yalnızca grup üyelerinin anlayabileceği bir dinamiği vardır. Finansal konular, grup 

içerisindeki kullanıcıların oluşturduğu espriler, cümle kalıpları ve esprili görseller 

eşliğinde tartışılır. Spesifik olarak wallstreetbets grubu üzerine yürütülmüş etnografik 

bir çalışma, grubun ortak ve özgün olarak inşa ettiği yeni dilin grubun ‘kimlik’ ve ‘ait 

olma’ hislerini pekiştirdiği sonucuna ulaşmıştır (Boylston vd., 2021). 

 
Şekil 1. wallstreetbets grubunda paylaşılan bir esprili görsel 

Kaynak: https://www.buzzfeednews.com/article/tanyachen/memes-tweets-about-redditors-

trolling-wall-street-gamestop (erişim tarihi: 02.05.2024) 

 

 
Şekil 2. wallstreetbets grubunda paylaşılan bir esprili görsel 

Kaynak: https://www.buzzfeednews.com/article/tanyachen/memes-tweets-about-redditors-

trolling-wall-street-gamestop (erişim tarihi: 02.05.2024) 

https://www.buzzfeednews.com/article/tanyachen/memes-tweets-about-redditors-trolling-wall-street-gamestop
https://www.buzzfeednews.com/article/tanyachen/memes-tweets-about-redditors-trolling-wall-street-gamestop
https://www.buzzfeednews.com/article/tanyachen/memes-tweets-about-redditors-trolling-wall-street-gamestop
https://www.buzzfeednews.com/article/tanyachen/memes-tweets-about-redditors-trolling-wall-street-gamestop
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Şekil 3. wallstreetbets grubunda paylaşılan bir esprili görsel 

Kaynak: https://www.buzzfeednews.com/article/tanyachen/memes-tweets-about-redditors-

trolling-wall-street-gamestop (erişim tarihi: 02.05.2024) 

wallstreetbets grubunun bir alt kültür olarak değerlendirilmesine olanak sağlayan 

dinamik ise aynı amaca sahip kişilerden oluşması olarak gösterilebilir. Reddit 

üzerinden bir araya gelen grup, büyük yatırımcılara karşı ortak bir amaca yönelmiştir 

ve bu durum da alt kültürün temel özelliği olan aynı amacı ve değerleri taşıma 

gerekliliğine denk düşer. wallstreetbets grubundaki kullanıcılar, kendilerini bu grubun 

bir parçası olarak kabul ettikçe bir grup kimliği oluşturmaya başladıkları için ‘aidiyet’ 

duygusunun geliştiğini söylemek mümkündür. Bu aidiyet hissinin yaratmış olduğu yeni 

kimliklerini benimsedikleri ve grupça hareket ettikleri için de alt kültürlerin bir özelliği 

olan dayanışmayı geliştirdikleri ifade edilebilir. Çevrimiçi grup içerisinde bulunan 

kullanıcıların ortak ilgi alanları doğrultusunda birbirleriyle paylaşım yapmalarının, 

bulundukları gruba daha ‘ait’ hissetmelerini sağladığını gösteren çalışmalar mevcuttur. 

Bunun yanı sıra, çevrimiçi grup içerisinde ortak bir amaç doğrultusunda benzer 

deneyimler yaşanmasının da grup üyelerinin aidiyetlerini pekiştirdiğini söylemek 

mümkündür (Sproull vd., 2007). wallstreetbets grubunun üyeleri de ortak bir amaç 

belirleyip büyük yatırımcılara karşı piyasada bir değişiklik yaratmak istediklerinden, 

deneyimleri bir noktada kesişmiştir. Bunun sonucunda da bireysel hareket etmek yerine 

kolektif bir şekilde hareket etmeye devam edip yatırımcıları zarara uğratmışlardır. 

Mücadelelerinden vazgeçmemelerinin nedeni olarak çevrimiçi gruplarda ortaya çıkan 

‘aidiyet’ ve dolaylı olarak oluşan sosyal kimlikten bahsetmek mümkündür. Sosyal 

kimlik kuramı, içerisinde çatışmayı da barındırır. Bu bağlamda GameStop olayı 

https://www.buzzfeednews.com/article/tanyachen/memes-tweets-about-redditors-trolling-wall-street-gamestop
https://www.buzzfeednews.com/article/tanyachen/memes-tweets-about-redditors-trolling-wall-street-gamestop
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incelendiğinde, wallstreetbets grubunun, söz konusu çatışma bileşenine, Wall Street’in 

büyük yatırımcılarına karşı birlikte hareket eden bir grup olarak konumlanmalarıyla 

uygun düştüğü görülür. Yine sosyal kimlik kuramına göre gruplar kendi dinamiklerine 

bağlı olarak kendilerini diğer gruplardan üstün görmeye meyillidirler. wallstreetbets 

grubunun da kendini büyük yatırımcı grubundan daha üstün gördüğü söylenebilir. Tüm 

bu dinamikler göz önüne alındığında, wallstreetbets grubunun alt kültürler ve sosyal 

kimlik perspektiflerinden değerlendirilmesinin mümkün olduğu sonucuna varılabilir. 

wallstreetbets grubu üyeleri, potansiyellerini kullanıp kolektif olarak eyleme geçmeleri 

sonucu geleneksel piyasa içerisinde kendilerine bir alan açmayı başarmış ve bunun 

sonucunda büyük yatırımcıların kazançlarının çok önemli bir kısmını kaybetmelerini 

sağlamıştır (Aharon vd., 2022). Grubun en büyük motivasyonları arasında geçmişten 

gelen öfke ve “yatırımcıları kendi oyunları içerisinde yenme” arzusu bulunduğu ifade 

edilirken, grup aidiyetinin bilincinde bir şekilde “piyasaların alışılagelmiş dengesini” 

bozan bir dijital hareketin yürütülmesi sonucu güçlü bir sosyal ve ekonomik değişimin 

yaşandığı görülmüştür (Paliewicz, 2023). 

GameStop olayında dikkat çeken bir diğer konu ise, wallstreetbets grubunun geleneksel 

yatırımcılardan pek çok alanda sosyo-ekonomik açıdan ayrılması ve geleneksel 

piyasayı manipüle edici bir güce sahip olarak güç dengelerini değiştirmesidir. Yang 

(2023) tarafından bu konuda yapılan bir analiz; wallstreetbets grubu ile Wall Street 

yatırımcılarını ayıran en keskin farklar arasında, wallstreetbets üyelerinin ekonomik 

açıdan çok daha düşük bir gelire sahip olmasını ve finansal kararlarını dijital 

platformlardaki bilgileri değerlendirerek almalarını göstermiştir. wallstreetbets 

grubunun geleneksel yatırımcılardan sosyo-ekonomik açıdan nasıl keskin bir şekilde 

farklılaştığı, Birleşik Krallık bölgesindeki finans piyasalarından sorumlu kurum olan 

FCA (Financial Conduct Authority) gibi kurumların olaya yönelik hazırlanmış 

raporlara bakarak anlaşılabilir. Bu raporlarda GameStop olayını gerçekleştirilen 

kişilerin daha küçük ölçekli ve geleneksel yatırımcılardan farklı olarak etiketlenmesi, 

bu kişilerin toplumun diğer bireylerinden farklı bir noktada olmadığına işaret eder. 

Benzer bir şekilde BBC tarafından yayınlanan bir raporda wallstreetbets grubundaki 

kişiler gibi yatırımcıların geleneksel piyasa oranlarının çok altında kalan miktarlarda 

hisseler ile yatırım yapmaları, sosyo-ekonomik farklılığın kuvvetli göstergelerinden 

biri olarak değerlendirilir (Plummer ve Sherman, 2021; Yang, 2023). Reddit gibi 
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platformların bireysel yatırımcılara sunduğu kolektif hareket etme imkânı sayesinde, 

sosyo-ekonomik şartlardan bağımsız olarak merkeziyetsiz hareket edebilme olanağı 

elde edilmiştir. Kolektif bir şekilde hareket etmenin getirdiği avantajla birleştiğinde, 

grubun bu potansiyelini geleneksel piyasa üzerindeki güç dengelerini değiştirmek için 

kullandığı ve güçlü yatırımcılara karşı gerçekleştirilen manipülasyonun başrolleri 

olduğu görülmüştür (Stiebel, 2022). Hatta grubun kurucularından biri, piyasa 

üzerindeki etkilerini ve yaşanan güç değişimini, “Occupy Wall Street hareketinin 

başarmaya çalıştığı ancak yarım kalan hareketin tamamlanması” olarak nitelendirmiştir 

(akt. Vaughan vd., 2023). 

GameStop olayı sonrası finans piyasalarının hemfikir olduğu bir konu da yaşanan 

olayın bir sonucu olarak artık büyük yatırımcıların yanı sıra daha kapsamlı ve 

alışılagelmiş kalıpların dışında kalan yeni bir yatırımcı grubunun varlığının geleneksel 

yatırımcılar tarafından ciddi bir şekilde kabul görmesi olarak değerlendirilir. Bu yeni 

yatırımcı grubu, yapacakları yatırımlar ile ilgili dijital ortam üzerinden kolektif bir 

şekilde karar alma ve piyasayı yönlendirebilme kapasitesine sahip kişileri kategorize 

eden“meme investors (esprili görsel yatırımcıları)” olarak da adlandırılır (Yang, 2023).  

wallstreetbets grubu üyelerinin gerçekleştirdiği en büyük dönüşümlerden biri, 

başardıkları kolektif finansal eylem sonucu geleneksel piyasadaki büyük yatırımcılar 

ile daha küçük ölçekli yatırımcılar olarak değerlendirilen bireysel yatırımcılar 

arasındaki güç dengelerini değiştirmeye yönelik potansiyeli dünyaya gösterebilmektir. 

wallstreetbets ve benzeri gruplar bir yandan kolektif olarak yürüttükleri eylem sonucu, 

finans piyasalarındaki karar alma- verme mekanizmalarını tersine çevirme gücüne 

sahip olduklarını gösterirken, bir yandan da daha adil ve demokratik bir piyasanın 

oluşabilmesi adına bir adım atmıştır (Yang, 2023). GameStop olayının en motive edici 

dinamiklerinden birinin, 2008 yılında yaşanan finans krizinden oldukça negatif 

etkilenen ve kırılgan bir konuma düşen kuşağın “piyasa ile yeniden hesaplaşması” ve 

kolektif hareket sonucu sosyal bir adalet sağlanması olduğuna yönelik 

değerlendirmeler de yapılmıştır (Schou vd., 2022; Vaughan vd., 2023). GameStop gibi 

dijital alt kültürlerin, geleneksel piyasa üzerindeki şekillendirici etkisi, büyük 

şirketlerin yatırım kararlarına dolaylı veya dolaysız yoldan müdahalede bulunma 

potansiyelidir. Özellikle 2008 yılındaki finans krizi sonrası büyük finans kurumlarına 

yönelik taşınan negatif tutum, GameStop ve benzeri kolektif eylemlerin yaşanmasına 
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neden olarak görülmüştür. GameStop olayı sonrası kolektif eylemin getirdiği bu başarı, 

geleneksel piyasa kurumlarının finansal duruşlarının yanı sıra, ahlaki bir bakış açısını 

da gündemlerine almalarını sağlayan bir olay olarak ortaya çıkmıştır. Bireysel 

yatırımcıların bu denli büyük bir başarı elde etmelerinin ve taşıdıkları bu potansiyelin 

anlaşılmasının ardından, büyük yatırımcıların ve kurumların, zarar görmemek adına 

daha çevre dostu veya toplum yararı gözeten bir politika izlemeyi önemseyen tutumlar 

sergilediği gözlenmiştir. Bir diğer ifadeyle, Gamestop olayının piyasa üzerindeki 

etkisinin bir sonucu olarak, geleneksel piyasanın ve büyük yatırımcıların, üzerlerindeki 

baskıyı azaltmak ve herhangi bir finansal zarar görme ihtimallerini minimuma 

indirmek için topluma geçmişe kıyasla daha adil davranmaya mecbur hissetmeleri 

gösterilmiştir (Yang, 2023). 

Bir dijital alt kültür olarak değerlendirilen wallstrettbets grubunun sahip olduğu başka 

bir avantaj ise, normal şartlar altında geleneksel piyasadaki güçlü yatırımcıların sahip 

olabileceği finansal bilgilere, Reddit gibi sosyal medya platformları aracılığıyla benzer 

ilgi alanlarına sahip kişilerin bir araya gelerek kolektif bir destek sonucu ulaşım 

sağlayabilmeleridir. Böylece, finansal bilgiye ulaşma bakımından yaşanan eşitsizliğin 

de önüne geçilmiş ve güç dengeleri bireysel yatırımcıların lehine olacak şekilde 

değişmiştir. (Yang, 2023). Bu durum, bir alt kültür olarak grup üyelerinin 

motivasyonlarını artırmış ve gruba daha bağlı bir şekilde mücadele etmelerini sağlayan 

noktalardan biri olmuştur. 

YÖNTEM 

Bu çalışmanın yöntemi nitel araştırma yöntemleri arasında bulunan göstergebilimsel 

analiz olarak belirlenmiştir. Göstergebilim yöntemi, incelenen göstergelerin iletişimsel 

süreç içerisindeki anlamlandırılmalarına odaklanır (Rıfat, 2013; Çakı, 2018). Bu 

çalışmada göstergebilimsel analiz yapılırken Roland Barthes’ın ‘düzanlam’ 

(denotation) ile ‘yananlam’ (connotation) tekniği üzerinden ilerlenmiştir. Barthes’a 

(2007) göre yananlam, gösterilenden başka bir şeyin ifade edildiğini ve iletilere ikincil 

bir anlam yüklendiği anlamına gelir. Barthes’ın yananlam kavramı, ideolojinin ve mitin 

etkinliğidir ve ideoloji ve mit de belirli bir zamanda egemen olan değerlerin temsil 

edilmesi ve meşrulaştırılması amacıyla gösterenlerin konumlandırılması ile oluşur 

(Silverman, 1984). 
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Bu çalışmanın örneklemini GameStop olayının başlangıç ve bitiş tarihleri arasında 

wallstreetbets grubunun en çok etkileşim ve görüntülenme alan beş esprili görsel örneği 

oluşturmuştur. Bu doğrultuda 8 Aralık 2020 ile 31 Ocak 2021 GameStop olayının 

başlangıç ve bitiş tarihleri olarak belirlenmiş ve çalışmaya dâhil edilecek görseller bu 

zaman aralığına denk düşecek şekilde seçilmiştir. 

BULGULAR 

Görsel 1 

 

Platformda 4,6 bin yorum ve 246 bin beğeni alan ilgili görsel Barthes’ın düzanlam 

tanımı kapsamında incelendiğinde, iki kişi arasında geçen bir diyaloğun görsel temsili 

olduğu söylenebilir. İlgili görsel, Breaking Bad dizisindeki Walter White ve Skyler 

White karakterlerinden oluşur ve Walter White’ın söylediği “Tehlikede değilim, ben 

tehlikenin kendisiyim.” (I am not in danger, I am the danger) cümlesine atıf yapar. 

Görselde Skyler White, eşine, ‘Reddit hareketinden’ haberdar olup olmadığını sorar. 

Açıklamadan anlaşıldığı üzere GameStop hissesine sahip olduğu anlaşılan Walter 

White’ın ise ‘hareketin kendisi’ olduğunu söylediği görülür. Görsel Barthes’ın 
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yananlam tanımı kapsamında incelendiğinde ise GameStop hareketinin, içerisinde 

bulunan herkesin hareketi olduğunun, her bir bireyin ‘asıl kişi’ olarak harekette 

bulunduğunun vurgulandığı söylenebilir. Normal şartlarda toplum tarafından daha ‘üst’ 

ve ‘önemli’ seviyelerde bulunan kişilerin yaratabileceği kadar büyük bir etkiyi, Reddit 

aracılığı ile bir araya gelen sıradan kullanıcıların oluşturmuş olması ve küçük hisseler 

alarak kolektif şekilde büyük bir başarıya ulaşmış olmaları, esprili görsel üzerinde 

“hareketin kendisi benim” cümlesi ile aktarılmak istenmiştir. Bu vurgu, ayrıca her bir 

kişiyi hareketin ana unsurları arasına yerleştirerek topluluk bağlarını ve bireylerin 

harekete bağlılığını da güçlendirme işlevine sahiptir. GameStop olayını geleneksel 

yatırımcılardan ve piyasa manipülasyonlarından ayıran en önemli noktalardan biri olan 

hareketin merkeziyetsizliği de bu esprili görsel aracılığı ile aktarılmak istenen bir 

noktadır. Büyük yatırımcıların ve finans kuruluşlarının aksine, toplumun herhangi bir 

sınıfına ait bireyler olarak hareket edip başarıya ulaşmaları, bu kişileri finans 

dünyasında farklı bir konuma taşımıştır. “Hareketin kendisi” olarak nitelenen her kişi, 

geleneksel finans piyasasındaki güç dengelerini değiştirme potansiyeli taşıdığını da 

ifade etmiş olur.  

Öte yandan, Walter White’ın gizli kimliğine yapılan atıf ise grup üyelerinin 

anonimliğine ve harekete dâhil olan kişilerin ‘herhangi biri’, dikkat çekmeyen bireyler 

gibi göründüğüne işaret eder. Bu anlamlandırma, sıradan insanların ortaya çıkmamış 

gücüne bir yönelik bir vurgu içerir. Bir alt kültür olarak değerlendirilebilecek bu grubun 

üyelerinin yaşadığı aidiyet ile başarıları arasındaki korelasyon, esprili görsel aracılığı 

ile temsil edilir. Anonim kişiler olarak piyasaları yönlendirecek potansiyele sahip 

olduklarını fark etmeleri ile, her bir birey kendini dijital bir grubun önemli bir üyesi 

olarak görerek alternatif bir finans manipülasyonunun gerçekleşmesini sağlamıştır. 
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Görsel 2 

 

Platformda 3,3 bin yorum ve 128 bin beğeni alan ilgili görsel, It’s Always Sunny in 

Philadelphia isimli komedi dizisinden alınan bir sahne üzerine yerleştirilen yazıdan 

oluşur. Görsel, Barthes’ın düzanlam tanımı kapsamında incelendiğinde, tıpkı bir 

dedektifin karmaşık bir olayı çözerken yapacağı gibi kâğıtlarla dolu bir panonun 

önünde, karşısındakine telaşlı bir biçimde söz konusu karmaşık durumu açıklamaya 

çalışan bir kişi olduğu görülür. Bu görüntünün üzerinde “GME sıkışmasını ve paramızı 

geri alma planımı eşime açıklarken ben” yazmaktadır. GME, GameStop’un borsada 

işlem gördüğü kodu, sıkışma ise kısa pozisyon alan büyük yatırımcıların fiyatların 

yükselmesi sonucu yaşadığı baskıyı ifade eder. Görsel Barthes’ın yananlam tanımı 

kapsamında incelendiğinde ise, Reddit kullanıcılarının uyguladıkları planın çok 

boyutlu ve kompleks yapısına karşılık gelir. Kullanıcılar, GameStop hisse senedi 

üzerine yaptıkları planda hem birbirleri ile organize olarak hem de borsayı birebir takip 

ederek oldukça sistematik bir yol ile başarıya ulaşmışlardır. Normal koşullarda borsayla 

ilgili karmaşık öngörülerin ve planlamaların, piyasaya hâkim ve finansal okuryazarlığı 

güçlü büyük yatırımcılar tarafından gerçekleştirilmesi beklenir. İlgili yatırımcıların 

piyasaya en azından belirli bir dereceye kadar yön verme güçleri de bulunur ve 

dolayısıyla küçük yatırımcıların planları ile sarsılmaları pek olası değildir. GameStop 

olayı, bu duruma bir tezat oluşturmuş ve daha güçlü bir planın kolektif hareket eden 

sıradan insanlar tarafından yapıldığı bir durumu ortaya çıkarmıştır. Reddit gibi sosyal 

medya platformlarının, wallstreetbets grubu ve benzeri toplulukların bir araya gelerek 
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finansal önerilerini / bilgilerini paylaşmalarına olanak sağlaması, genellikle büyük 

yatırımcıların lehine olan bilgi tekeline karşı konulmasını sağlar. Yaratılan bu adil 

ortamda, öncesinde yalnızca çok sayıda imkâna sahip yatırımcıların elde edebileceği 

finansal bilgilere artık çevrimiçi platformlar üzerinden etkileşime geçilerek elde 

edilebilir olması, Reddit ve benzeri sosyal medya platformlarının geleneksel düzenin 

eşitsizliğini önleyici bir rol oynamasına imkân verir. Böylece, büyük yatırımcılar ve 

daha kırılgan bir pozisyonda olduğu varsayılan bireysel yatırımcılar arasındaki güç 

dengesizliği de geçmişe kıyasla azalır.  

Esprili görsel üzerinden değerlendirildiğinde, finans ve yatırım gibi kompleks konulara 

yönelik bilgilerin, çevrimiçi bir topluluk içerisinde paylaşımının ve bireysel 

yatırımcılar tarafından takip edilmesinin hem avantajı hem de karmaşık yapısı 

vurgulanmıştır. Bireysel yatırımcıların düzenli bir şekilde ve yüksek bir motivasyonla 

tüm bu bilgi ve önerileri süreç boyunca takip etmesi hem kolektif eylemin gücünü hem 

de bireylerin grup aidiyetini yansıtan bir nokta olarak değerlendirilebilir. Öte yandan 

görselin gerçek bir dedektifi ya da gerçek bir karmaşık olayı değil de bir komedi dizisi 

sahnesini temel alması, grup üyelerinin kendilerini çok önemli veya başarılı 

görmelerinden ziyade, olayın absürt, tesadüfi ve anlık doğasına da bir atıftır. Bir açıdan, 

gerçekleşmekte olan şeyi kendilerinin de tam olarak anlamadıklarını ve anlatmakta 

zorlandıklarını ifade eder. 

Görsel 3 
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Platformda 2,8 bin yorum ve 155 bin beğeni alan ilgili görsel, Barthes’ın düzanlam 

tanımı kapsamında incelendiğinde, yan yana iki görselden oluştuğu görülür. Sol tarafta 

bulunan ilk görselde ‘çocuk’ olarak nitelendirilebilecek bir kaplumbağa ile ‘yetişkin’ 

olarak nitelendirilebilecek bir fare bulunur. Spesifik olarak ise söz konusu kaplumbağa 

ile fare, Ninja Kaplumbağalar serisindeki kaplumbağalardan mavi bandana takması ile 

de bilinen Leonardo ve onların hocası/ ustası olarak bilinen fare Splinter’ı temsil eder. 

Sağ taraftaki görsele bakıldığında ise yine aynı karakterlerin yer aldığı ancak bu sefer 

yan taraftaki görselde çocuk olarak yer alan kaplumbağanın bir yetişkin olduğu ve fare 

karakterinin de yaşlandığı görülür. Sol taraftaki görselde yetişkin olan fare, çocuk olan 

kaplumbağanın elini tutarak ona yardımcı olur; sağ taraftaki görselde ise tam tersi 

olarak kaplumbağa yaşlanmış fareye yürürken yardım eder. Görsel Barthes’ın 

yananlam tanımı kapsamında incelendiğinde, farklı dönemlerde verilen desteklere 

vurgu yapıldığı söylenebilir. Sol taraftaki görsel, çocuk kaplumbağanın Y kuşağını ve 

bilge yetişkin konumunda olan farenin dönemin en güçlü oyun/ DVD kiralama 

şirketlerinden biri olan GameStop’u temsil ettiği şeklinde yorumlanabilir. Sağ taraftaki 

görselde ise yapılan benzetmeler aynı kalmakla birlikte artık GameStop şirketinin eski 

gücüne sahip olmadığı ancak çoğunluğu Y kuşağından olan wallstreetbets grubu 

üyelerinin gerçekleştirdikleri eylemlerle şirketi destekledikleri yorumunu yapmak 

mümkündür. Böylece görsel bir bütün olarak incelendiğinde, grup üyelerinin çocukluk 

dönemlerine denk gelen güçlü bir şirketin, iflas etmek üzere olduğu ve desteğe ihtiyaç 

duyduğu zamanda dijital kanallar aracılığıyla gerçekleştirilen bir dizi eylem sonucu 

yalnız bırakılmadığı ve artık bir yetişkin olan Reddit üyeleri aracılığıyla desteklendiği 

anlamı çıkarılabilir. GameStop, bu kuşağın ilk dijital deneyimlerinde büyük pay sahibi 

olmasıyla bir usta olarak konumlandırılmış ve artık yetişkin olan geçmişin çocukları, 

şirkete saygı göstermiştir. Şirket onları dijital dünya ile tanıştırmış, bu dünyada 

yollarını bulabilmelerini sağlamış, onlar da bugünün yeni dünyasında şirketin elinden 

tutmuştur. GameStop olayının ana motivasyonları arasında geçmiş krizler sebebiyle 

yatırımcılara duyulan öfke ve bir neslin çocukluğuna yönelik yaşadığı nostalji hissi 

bulunduğu ifade edilmektedir. Buradan yola çıkarak, GameStop hareketini 

gerçekleştiren kişilerin kolektif bir şekilde hareket ederek yalnızca GameStop şirketini 

kurtarma değil, aynı zamanda kendi çocukluk dönemlerinde onları iyi hissettiren 

şirketlerin yok olmasını engelleme dürtüsü olduğu çıkarımı yapılabilir. GameStop ve 

benzeri şirketlerin popüler olduğu dönem ile kendilerini iyi hissettikleri çocukluk 
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dönemi arasında bilerek veya bilmeyerek bir bağ kuran bireyler, piyasayı manipüle 

edebilecek yetişkinler haline geldiklerinde yatırımcılara meydan okumuştur. Bu 

çıkarımın yanı sıra, esprili görsel ile dolaylı yoldan ilişki kurulabilecek bir başka olay 

ise 2008 yılında yaşanan ve pek çok kişiyi olumsuz yönde etkilemiş finans krizidir. 

2008 yılındaki finans krizi, esprili görsel üzerinde “millennials” olarak nitelendirilen 

kuşağı etkileyen bir kriz olmakla beraber, GameStop olayının da hedef aldığı büyük 

yatırımcılara yönelik oldukça derin bir öfke duyulmasına neden olan bir olay olarak 

değerlendirilir. Dolayısıyla esprili görsel bu perspektiften incelendiğinde, 2008 finans 

krizinin sarsıcı etkilerini yaşamış bir neslin, GameStop şirketini kolektif bir eylem 

yürüterek kurtarmış olması, bu kişilerin büyük yatırımcılarla yüzleşme fırsatı 

yakaladığı en büyük olaylardan biri olarak da yorumlanabilir. 

Görsel 4 

 

Platformda 1,2 bin yorum ve 79 bin beğeni alan ilgili görsel Barthes’ın düzanlam tanımı 

kapsamında incelendiğinde, görselin ikiye bölündüğü ve iki grup arasında bir 

karşılaştırma yapıldığı görülür. Solda bulunan ilk görsel, ‘daha iyi giyinen ve daha iyi 

görünen’ bir grup insanı, sağda bulunan görsel ise ‘büyücü’ gibi farklı kostümler giymiş 

ve farklı insanlardan oluşan başka bir grubu gösterir. Bu görsel, Arrested Development 

isimli dizideki, yaptıkları işi son derece ciddiye alan Sihirbazlar Birliğine göndermedir. 

Bununla paralel olarak, sağ taraftaki grubun önünde bulunan kişi, dizide birliğin 

sloganı olan “ciddiye alınmayı talep ediyoruz” anlamına gelen bir tabela tutmaktadır. 
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Görsel Barthes’ın yananlam tanımı kapsamında incelendiğinde ise iki farklı grubun, 

beklentiler ve gerçeklik arasındaki ilişkiyi temsil ettiği anlaşılır. GameStop gibi büyük 

etki yaratan bir borsa olayını gerçekleştirmesi beklenen kişiler, toplumun daha üst 

grubuna ait ve gerek görünüm açısından gerekse sosyoekonomik açıdan daha yüksek 

seviyede kişilerdir. Sağ taraftaki kişiler ise toplum tarafından ciddiye alınmayacak bir 

biçimde kendilerini temsil ediyor gibi görünür. Ancak olaya bakıldığında, GameStop 

hareketini gerçekleştirilen kişilerin, toplumun bu yargısına karşın bir araya gelerek 

büyük bir başarı yakaladığı anlatılmak istenmiştir. Bu esprili görsel aracılığı ile sosyo-

ekonomik seviyelerden bağımsız, merkeziyetsiz bir hareketi başarıyla yürüten bu 

kişilerin, finans dünyasındaki güç dengelerini bilinen kalıpların dışına çıkarak 

dönüştürdüğü aktarılır. Bu durumun yanı sıra, bu kişiler yarattıkları etki sonrasında 

borsada ‘daha üst ligde’ bulunan yatırımcılar ve borsacılar tarafından ciddiye alınmayı 

talep ederler çünkü bir araya gelerek yapabileceklerini yatırımcılara gösterdiklerini 

düşünürler. Dijital bir alt kültür olarak değerlendirebilen grup üyeleri, kimliklerini 

değiştirmeden ve büyük yatırımcıların sahip olduklarını kopyalama çabasına girmeden, 

kendilerine has özelliklerini öne çıkararak kolektif bir hareket yürüttükleri için, bu 

yanlarını aidiyet hislerini güçlendiren ve çabalarını daha da gurur duyulması gereken 

bir konumda olarak gördüklerini görsel aracılığı ile aktarırlar. Ancak yine, görselin bir 

komedi dizisinden alınmış olması ve ‘ciddiye alınmayı talep eden’ Sihirbazlar Birliği 

gibi bir topluluğa atıf yapması, olayın absürt yönünü vurgular ve grup üyelerinin 

kendilerini ani bir şekilde içerisinde buldukları durumun mizahi yönüne işaret eder. 

Grup üyeleri, kendilerini ‘olduklarından fazla’ bireyler olarak görmezler. 
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Görsel 5 

 

Platformda 915 yorum ve 57 bin beğeni alan ilgili görsel Barthes’ın düzanlam tanımı 

kapsamında incelendiğinde, üstte ve altta olmak üzere iki farklı görselden meydana 

gelen bir esprili görsel olduğu görülür. Üstte bulunan görselde 1987 yılında bir 

milyonere ait olduğu belirtilen ofis düzenli, şehir manzarasına sahip ve geniştir; 

içerisinde bulunan iş insanı ise telefonla konuşmaktadır, ciddi kıyafetleri ve otoriter bir 

beden dili vardır. Alttaki görsele ise, 2021 yılında ‘milyoner’ olan birine ait bir oda 

olarak tanımlanan bir yer gösterilir ve bu odanın oldukça dağınık bir genç odası 

görünümünde olduğu, ‘milyoner’ olarak tanımlanan kişinin bilgisayar başında 

kulaklıklarıyla oturan bir genç olduğu görülür. Görsel Barthes’ın yananlam tanımı 

kapsamında incelendiğinde, farklı dönemlerde ‘milyoner’ olarak tanımlanabilecek 

kişilerinin arasındaki biçimsel ve niteliksel farklara değindiği söylenebilir. 1987 yılı ile 

GameStop olayının gerçekleştiği 2021 yılına yönelik bir kıyaslama yapılması sonucu, 

wallstreetbets grubundaki üyelerin geçmişteki iş insanları ve milyonerlerden farklı 

olarak toplumun içerisindeki ‘sıradan’ insanlardan oldukları ve GameStop gibi büyük 

çaplı bir dijital eylemi evlerindeki ‘dağınık, herkese ait olabilecek kadar sıradan’ 

odalarından ve bilgisayarlarından gerçekleştirdikleri yorumu yapılabilir. Çağın 

milyonerlerinin aynı zamanda geçmişe göre daha genç olduğu da söylenebilir. Bugünün 
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gençleri, dijitalleşmeye sağladıkları uyum, çevrimiçi ortamda kurdukları topluluklar ve 

yeni stratejiler ile daha farklı- ve daha kısa- yollardan milyoner olma şansını elde 

etmiştir. Çevrimiçi ortamların dinamiklerine daha hızlı uyum sağlamaları, platformlar 

üzerinden birbirleri ile bilgi paylaşımı yapmaları ve böylelikle yaşanabilecek 

eşitsizliklerden negatif yönde etkilenmemeleri gibi avantajlar sayesinde, büyük 

yatırımcıların karşısında esprili görsel yatırımcıları (meme investors) olarak yeni bir 

yatırımcı sınıfı kategorisi elde etmeleri de “herhangi biri” olarak elde ettikleri büyük 

başarılardan biridir. Görsel bir bütün olarak incelendiğinde, dijital teknolojilerin 

gelişmesi ile ‘milyoner’ gibi standartlaşmış ve kalıplaşmış pek çok tanımın değişime 

uğradığı ve GameStop olayı gibi geniş çaplı kolektif eylemleri gerçekleştiren bireylerin 

toplum içerisindeki herhangi bir bireyden daha fazlası olma zorunluluğunun ortadan 

kalktığı şeklinde yorum yapmak mümkündür. 

SONUÇ, TARTIŞMA VE ÖNERİLER 

Bu çalışmada yeni bir toplumsal hareket örneği olan GameStop olayı, alt kültürlerin 

kimlik oluşumu ve kültürel alanlardaki etkinlikleri bakımından tartışılmış ve 

wallstreetbets grubunun bir alt kültür olarak değerlendirilebileceği; grup eylemlerinin 

sosyal kimlik, kimlik belirsizliği ve sosyal sapkınlık kuramları ile birçok noktada 

eşleştiği gözlemlenmiştir. Yeni iletişim teknolojilerinin kişileri ‘aktif’ kullanıcılara 

dönüştürmesi ve fiziksel sınırlılıkları kaldırması sonucu toplumsal hareketler değişim 

geçirmiştir. GameStop örneğinde, topluluk üyeleri ‘aktif kullanıcılar’ olma 

olanaklarından yararlanmış, kolektif ve planlı bir şekilde hareket ederek başarıya 

ulaşmışlardır. wallstreetbets grubu üyelerinin kendilerini bireysel kullanıcılar olarak 

gören değil, aynı amacı taşıyan ve ortak başarıya ulaşmayı hedefleyen kişilerden 

oluşması, onları bir alt kültür grubu olarak değerlendirmeyi mümkün kılmıştır. 

wallstreetbets grubunun, grubun dışındaki kişiler için aynı anlamı taşımayan bir grup 

dinamiği oluşturması, özgün bir internet mizahı ve dili yaratması, tüm bu farklılıkları 

üyelerin kimliklerinin bir parçası hâline getirmesi sonucu dijital bir alt kültür grubunu 

temsil ettiği söylenebilir. Literatürde de alt kültür gruplarının en temel özellikleri 

arasında ortak bir amaç taşımaları, kendilerine özgü hiyerarşik bir yapıya sahip olmaları 

ve yalnızca o grup için tam bir anlam taşıyan ortak bir dile, kimliğe, bakış açısına sahip 

olmaları sayılmıştır (Farrell vd., 2020). Dolayısıyla wallstreetbets grubunun taşıdığı 

dinamiklerin literatür ile yüksek oranda eşleştiğini söylemek mümkündür. Çalışma 
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kapsamında analiz edilen görseller de göz önüne alındığında, grubun ortak bir amaç ve 

ortak bir mizah diliyle esprili görsel paylaşımı yaptığı görülmüştür. Bu esprili görseller 

aracılığı ile de bir gruba ait olma duygusunu pekiştirmekle kalmayıp, grup üyeliklerini 

kimliklerinin önemli bir parçası hâline getirdikleri ve böylece GameStop olayını 

başarıya ulaştıran eylemleri gerçekleştirdikleri anlaşılmıştır. İncelenen görsellere 

bakıldığında, en çok üstünde durulan temanın grup aidiyeti ve kolektif hareket etmenin 

getirdiği güce yönelik bir farkındalık yaşamaları olduğu görülmüştür. Kendilerini 

çoğunlukla geçmişte finans dünyasındaki büyük güçler tarafından mağdur edilen taraf 

olarak tanımlayan wallstreetbets grubu üyelerinin, birlikte hareket ederek güç 

dengelerini değiştirmelerine atıfta bulunan ve oldukça fazla etkileşim alan esprili 

görseller, grubun kendine özgü dili ve mizah anlayışını koruyarak kolektif eylem 

süreçlerini pes etmeden devam ettirmesini sağlamıştır. Grubun yüksek etkileşim alan 

paylaşımları ve aktif olarak devam eden çevrimiçi mücadeleleri ile gerçekleşen başarı, 

olayın ana akım medyada da kapsamlı bir şekilde yer almasına neden olmuştur. Yaşanan 

bu durum, Hall’un (2018) popüler kültürü bir mücadele alanı olarak tanımlayan ve 

mücadelenin kültürel ve ideolojik alanlar olan üstyapılar üzerinden de 

sürdürülebileceğini vurgulayan görüşleri ile paraleldir. GameStop örneği bu 

perspektiften değerlendirildiğinde, Reddit platformunda başlayan kolektif bir kültürel 

hareketin ekonomik bir alanı büyük çapta etkilediği ve bu durumun yeni iletişim 

teknolojilerinin sunduğu imkânlar doğrultusunda farklı bir üstyapı mücadelesinin 

yürütülebileceğine örnek olarak gösterilebileceği düşünülmüştür. 

GameStop örneği, kimlik belirsizliği ve sosyal sapkınlık kuramları üzerinden de 

değerlendirilebilir. Kimlik belirsizliği kuramı, kişilerin bir grubun üyesi olduklarında 

içsel kısıtlamalarından bir derece özgürleşerek daha farklı davranışlarda 

bulunabileceğini ve gruba bu şekilde daha iyi uyum sağlayabileceğini savunur 

(Festinger vd., 1952; Chang, 2008). Yeni medya teknolojilerinin sağladığı anonimlik 

imkânı da grup içerisinde bireylerin daha serbest davranmasına olanak verir. Kimlik 

belirsizliği sonucu yaşanan durumlara sosyal kimlik perspektifinden bakan SIDE 

kuramı ise grup üyelerinin kendi kimliklerini kaybetmekten çok grup seviyesinde bir 

özdeşleşme yaşadıklarını öne sürer. Bu kapsamda GameStop örneğinde, wallstreetbets 

üyelerinin farklı bireyler olarak bir araya gelip anonimliğin verdiği serbestlikten 

yararlanarak cesur’ olarak nitelendirilebilecek eylemlerde bulundukları görülmüştür. 
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SIDE kuramında öne çıkan en önemli noktalardan biri, grup içerisindeki bireylerin 

grubun normlarını ve fikirlerini içselleştirmeleri sonucu bir uyum göstermeleri 

durumudur (Reicher vd., 1995). GameStop üzerinden bakıldığında bu yaklaşımla 

eşleşen noktalar olduğu söylenebilir. Örneğin, GameStop olayının başarıya 

ulaşmasındaki en önemli etkenlerden biri, hisse fiyatlarının yükselmeye devam ettiği 

süreçte grup üyelerinin hisselerini elden çıkarmamaları olarak gösterilmiştir. Üyeler, 

‘risk’ alarak grubun normlarına uyum sağlamışlar, böylece büyük çaplı bir finansal 

etkinin yaşanmasına neden olmuşlardır. Bu tutumları ile yalnızca bireysel bir finansal 

kazanç elde etmeyi hedeflememiş, aynı zamanda büyük finans şirketlerine yönelik 

kolektif bir mücadeleyi etkin bir şekilde sürdürmüşlerdir. GameStop olayının 

değerlendirilebileceği bir diğer kuram ise sosyal sapkınlık kuramıdır. Sosyal sapkınlık 

kuramının temelini oluşturan ana nokta, toplumun ‘normal’ olarak belirlediği davranış 

kalıplarının dışına çıkan insanların ‘sapkın’ veya ‘aykırı’ olarak nitelendirilmesidir 

(Muratoğlu, 2009). Bu şekilde etiketlenen bireyler belirlenmiş kurallara uymayarak 

farklı bir statü kazanmış olurlar (Becker, 1963). Bu durum GameStop örneği üzerinden 

düşünüldüğünde, wallstreetbets grubu üyelerinin de toplum tarafından ‘normal’ olarak 

nitelendirilen davranış kalıplarından çok uzakta davrandıkları ve aykırı davranışları 

sayesinde yeni bir statü kazandıkları söylenebilir. Grup üyeleri, çevrimdışı hayatlarında 

‘öteki’ olarak tanımlanma potansiyeli taşısalar da Reddit platformunun onlara sunduğu 

kolektif hareket etme imkânı sayesinde aynı amacı taşıyan bir grubun parçası 

olmuşlardır. Buradan yola çıkarak, wallstreetbets grubu üyelerinin, çevrimiçi 

ortamların toplum tarafından ‘öteki’ olarak nitelendirilen bireylere yeni bir sosyal 

etkileşim ortamı sunduğu görüşünü güçlendirdiği anlaşılmıştır (Pyrooz vd., 2015). 
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Özet 

Devletler, başta ekonomik krizler olmak üzere dış ve iç etkenlere bağlı olarak gelişen ve 

ekonomiyi negatif yönde etkileyen olgulara karşı kendilerini koruyabilmek için farklı politikalar 

uygulamaya koymuşlardır. Uyguladıkları politikalar dahilinde ellerinde bulunan 

enstrümanlardan birisi de varlık fonlarıdır. Varlık fonları özellikle 2008 yılında meydana gelen 

ekonomik kriz sonrasında ülkelerce uygulanan önemli bir finansal güç olarak gösterilebilir. 

Dünya üzerinde varlık fonlarını kullanan ülkeler olduğu bilinmektedir. Türkiye de söz konusu 

fon uygulamasını hayata geçiren ülkelerden birisidir. Türkiye Varlık Fonu portföyünde farklı 

alanlarda faaliyet gösteren şirketleri içerisinde barındırmaktadır. Çalışma bunlar arasında yer 

alan teknoloji ve telekomünikasyon sektöründeki şirketlere yoğunlaşmaktadır. Bu çalışmanın 

amacı son yıllarda dünyada etkinliği artan varlık fonlarının Türkiye’deki durumunun 

değerlendirilmesi ve teknoloji ve telekomünikasyon alanında faaliyet gösteren üç şirketin 

finansal performanslarının ölçülmesidir. Çalışmada varlık fonları ile ilgili literatür taraması 

yapıldıktan sonra teknoloji ve telekomünikasyon sektöründe faaliyet gösteren altı şirketten üçü 

gerekli analiz şartlarını sağladığından örneklem olarak seçilmiş ve finansal rasyo yöntemi 

kullanılarak bu üç şirketin 2018-2023 yılları arasındaki finansal performansları hesaplanmıştır. 

Çalışmada elde edilen bulgulara göre, likidite rasyosunda Turkcell>Türksat>Türk Telekom 

şeklinde sıralanmaktadır. Finansal yapı rasyolarına ait ortalama değerler karşılaştırıldığında; 

TB/TA, KVB/TB, KVB/TV ve UVB/TV rasyosunda Türk Telekom>Turkcell>Türksat şeklinde 

bir sıralama görülmektedir. NETS/DÖNV rasyosunda Türk Telekom>Türksat>Turkcell, 

NETS/DURV rasyosunda Turkcell>Türk Telekom>Türksat, devir hızı rasyolarında Türk 

Telekom> Turkcell>Türksat olduğu görülmektedir. Literatürde, varlık fonları ile ilgili olarak 

teorik anlamda çalışmalara rastlanmaktadır. Ayrıca farklı ülke deneyimleri üzerine yapılan 

araştırmalar da bulunmaktadır. Ancak bu çalışmada, varlık fonunun genel çerçevesinin yanı sıra 

Türkiye Varlık Fonu’nda bulunan teknoloji ve telekomünikasyon sektörüne odaklanılmış ve bu 

alandaki üç şirketin finansal performansı ölçülmüştür. Bu açıdan bakıldığında literatüre katkı 

sunmaktadır.  

Anahtar Kelimeler: Varlık fonu, teknoloji, telekomünikasyon, finansal rasyo, Türkiye. 

JEL Kodu: H82, H40, C02 
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AN ASSESSMENT OF THE FINANCIAL STRUCTURES OF 

TECHNOLOGY AND TELECOMMUNICATIONS COMPANIES IN 

THE TÜRKİYE WEALTH FUND 

 

Abstract 

In order to protect themselves against phenomena that negatively affect the economy, such as 

economic crises, states implement various policies. One of the instruments used in these policies 

is sovereign wealth funds. Sovereign wealth funds have emerged as a significant financial force 

for countries, especially after the 2008 economic crisis. Many countries around the world are 

known to use sovereign wealth funds, and Türkiye is one of them. Türkiye Sovereign Wealth 

Fund includes companies operating in various sectors, with this study focusing on those in the 

technology and telecommunications industries. The purpose of this study is to evaluate the status 

of sovereign wealth funds, which have gained prominence globally in recent years, in Türkiye 

and to measure the financial performance of three companies operating in the technology and 

telecommunications sectors. Following a literature review on sovereign wealth funds, three out 

of six companies in this sector were selected as the sample as they met the necessary analysis 

criteria. The financial performance of these companies between 2018 and 2023 was analyzed 

using financial ratio analysis. The results of the study show that the order of liquidity ratios is 

Turkcell > Türksat > Türk Telekom. When comparing the average values of financial structure 

ratios, the rankings are Türk Telekom > Turkcell > Türksat for total debt/total assets, current 

liabilities/total debt, current liabilities/total assets, and non-current liabilities/total assets. For net 

sales/current assets, the order is Türk Telekom > Türksat > Turkcell, while for net sales/non-

current assets, the order is Turkcell > Türk Telekom > Türksat. In terms of revenue ratios, the 

order is Türk Telekom > Turkcell > Türksat. In the literature, there are theoretical studies on 

sovereign wealth funds as well as research on the experiences of different countries. However, 

this study contributes to the literature by not only examining the general framework of sovereign 

wealth funds, but also focusing on the Türkiye Sovereign Wealth Fund and analyzing the 

financial performance of three companies in the technology and telecommunications sector. 

Keywords: Sovereign fund, technology, telecommunications, financial ratio, Türkiye. 

JEL Code: H82, H40, C02  
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GİRİŞ 

Ekonominin temel sorunlarından birisi olan kıt kaynakların etkin olarak 

kullanılmaması sorununun çözümü için devletler çaba göstermektedir. Son yıllarda, 

devletlerin ekonomik aktör olarak oluşturduğu politikalar bu sorunun çözümüne 

yönelik olmaktadır. Ülkeler farklı programlar ve enstrümanlarla oluşturdukları 

tasarrufları etkin bir şekilde kullanma gayretine girmişlerdir. Bu enstrümanlardan birisi 

de varlık fonları uygulamalarıdır. İkinci Dünya Savaşı’ndan sonra oluşan siyasi ve 

ekonomik konjonktür çerçevesinde ülkelerde uygulama alanı bulan varlık fonlarının 

sayısı 1980’li yıllarda hızlanmıştır. Bu durumla birlikte varlık fonları küresel 

ekonomide önemli konuma gelmiştir. Varlık fonları, küresel ekonomide artan rolünün 

etkisiyle ekonomistlerin ilgi alanına girmiştir. Varlık fonunda alınan kararların uzun 

dönemde küresel ekonomiye olan etkisinin önemli seviyelere ulaşması ile ulusal varlık 

fonlarının amaç ve işleyişlerinin incelenmesi kaçınılmaz bir hal almıştır (Amar vd., 

2018, s. 34).  Varlık fonlarının ülke ve küresel ekonomideki yerlerini tespit etmek 

amacıyla oldukça geniş bir yazın oluştuğu görülmektedir.  

Türkiye’de varlık fonu uygulamasının diğer ülkelere nazaran yeni bir oluşum olduğu 

söylenebilir. Varlık fonunda bulunan şirketlerin farklı sektörlerde faaliyet gösterdiği 

bilinmektedir. Bu sektörlerden birisi de teknoloji ve telekomünikasyondur. Özellikle 

teknoloji alanında yaşanan gelişmeler ülkelerin büyümelerinde toplumsal refahın 

sağlanmasında önemli bir unsurdur. Teknolojik gelişmelere bağlı olarak kültürel ve 

ekonomik değişimlerde meydana gelmekte, toplumlar arası da bir rekabet 

yaşanmaktadır (İçli, 2001, s. 66). Varlık fonunda bulunan söz konusu alanda faaliyet 

gösteren şirketlerin mali yapılarının güçlülüğü hem kendi alanlarında inovatif 

politikaları uygulamalarında hem de varlık fonunun güçlü bir hal almasında önem arz 

etmektedir. Çalışma bu noktadan hareketle varlık fonunda yer alan Turkcell İletişim 

Hizmetleri A.Ş., Türk Telekomünikasyon A.Ş. ve Türksat Uydu Haberleşme Kablo TV 

ve İşletme A.Ş.’nin son altı yıllık finansal durumları hakkında çıkarımlarda 

bulunmuştur. 

VARLIK FONLARINA GENEL BAKIŞ 

Kamu maliyesinin temel amaçlarından birinin ekonomik kalkınmanın gerçekleştirilip 

sürdürüle bilinir bir hal alması olduğu düşünüldüğünde, bu önemli amacın yerine 
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getirilmesi için farklı argümanların kullanılması kaçınılmaz bir hal almıştır. Gelişmekte 

olan ülkeler özelinde ekonomik kalkınmada yaşanan önemli sorunlardan birisi yatırım 

ve tasarruftaki yetersizliklerdir.  Tasarruf ve yatırımların arttırılması ile ülkelerin 

ekonomileri de sağlam bir yapıya ulaşacak ve bu sayede de dış ve iç şoklara karşı daha 

güçlü bir hale gelecektir (Kavcıoğlu, 2018, s. 88). Tasarruf ve yatırımların devlet kanalı 

ile sağlanması istikrarlı bir ekonomiye kavuşulması için önemli bir şart olarak 

görülmektedir. Son yıllarda farklı ülkelerde görülen istikrarsızlıkların ekonomik ve 

toplumsal maliyetleri göz önüne alındığında bu durumun ülkenin politik aktörlerinin 

aldığı kararların ön sıralarında olması zorunluluğu yadsınamaz bir hal almıştır.   2000’li 

yıllarda dünyayı etkisi altına alan finansal istikrarsızlıklar, ülkelerin ekonomi ve 

politika otoritelerini, ekonomik sorunların bertaraf edilmesi için ulusal varlık fonlarını 

ekonomik sistem içerisine katarak aktif bir rol oynamasını sağlamaya yönlendirmiştir. 

Hem ülke ekonomisindeki etkinliği hem de finansal piyasalarda aldıkları pozisyonlarla 

birlikte ulusal varlık fonları yerel, bölgesel ve küresel ekonomilerin, dış şoklara karşı 

güçlü duruş sergilenmesinde önemli bir unsur olmuştur (Albayrak ve Akyol, 2020, s. 

377). 

Son yıllarda etkinliği küresel ekonomi içerisinde artan varlık fonlarının, geçmişte 

benzer uygulamaları görülmüştür. Günümüz varlık fonlarına benzer bir oluşum ilk 

olarak 19. Yüzyılda ABD’nin Teksas eyaletinde eğitimin finansmanı için uygulamaya 

konulmuştur.  Modern anlayış içerisinde kurulan ilk ulusal varlık fonu ise Orta Doğu 

ülkelerinden olan Kuveyt’te yer altı kaynaklarından elde edilen gelirlerin 

değerlendirilmesi için kurulan varlık fonudur (Antepli ve Alpay, 2019, s. 164). Varlık 

fonlarının ülkeler için önemli bir finansal araç olarak kullanılarak uygulama alanı 

bulması ise II. Dünya Savaşı’nın sonlarına denk gelmektedir. Ancak popüler bir hale 

gelerek geniş bir alanda uygulanmaya başlamasının 2008 Ekonomik Krizi’nin hemen 

sonrasında olduğu yorumu yapılabilir. Başka bir ifade ile kuruluş tarihleri 1950’lileri 

bulsa da ulusal varlık fonlarının yükselişinin, özellikle 2008 Ekonomik Krizi’nin 

oluşturduğu ekonomik bunalımın etkilerini azaltmak için kullanılmasına bağlı 

bulunduğu değerlendirmesi yapılabilir (Alhashel ve Albader, 2020, s. 318). Yukarıdaki 

açıklamalardan da anlaşılacağı üzere, varlık fonları uzun yıllardan beri birçok ülke 

tarafından uygulanmaktaydı. Ancak küresel olarak bilinir bir hale gelmesi ülkelerin 

ekonomik sorunlarla karşılaştığı küresel kriz döneminde olmuştur. Bu dönemde 



 2324 

yaptıkları yatırımlar ile önemli varlık hacmine ulaşarak birçok makroekonomik 

değişkeni etkileyen bir hüviyete kavuşmuşlardır. (Yaman ve Yereli, 2019, s. 279). 2019 

yılında varlık fonlarının sayısı dünya genelinde 80’e ulaşmıştır. Ayrıca varlık fonları 8 

trilyon dolardan fazla bir portföye yöneticilik yapmaktadır (Ayoubi ve Enjolras, 2020, 

s. 19). Bu durum aslında varlık fonlarının küresel ekonomide ne kadar önemli bir aktör 

haline geldiğini de göstermektedir. 

Tablo 1.  Dünyada Faaliyet Gösteren Varlık Fonları (İlk 10) 

Sıralama Profil Toplam Varlık Bölge 

1. 
Norway Government Pension Fund 

Global 
$1,371,813,762,200 Avrupa 

2. China Investment Corporation $1,350,863,000,000 Asya 

3. SAFE Investment Company $1,019,600,000,000 Asya 

4. Abu Dhabi Investment Authority $853,000,000,000 Orta Doğu 

5. Kuwait Investment Authority $803,000,000,000 Orta Doğu 

6. Public Investment Fund $776,657,356,350 Orta Doğu 

7. GIC Private Limited $770,000,000,000 Asya 

8. Hong Kong Monetary Authority 

Investment Portfolio 
$514,223,020,000 Asya 

9. Temasek Holdings $492,208,248,000 Asya 

10. Qatar Investment Authority $475,000,000,000 Orta Doğu 

Kaynak: https://www.swfinstitute.org/fund-rankings/sovereign-wealth-fund (20.07.2023) 

Ulusal varlık fonları farklı bölgelerde değişik isimlerle kurulmaktadır. Yukarıdaki 

tabloda da görüldüğü üzere önemli bütçe büyüklüklerine sahip fonlar olduğu 

söylenebilir. Böylesine geniş çapta mali büyüklüğe sahip ve çeşitli enstrümanlarla 

ekonomide rol alan söz konusu kurumlar hakkında tanım yapabilmekte zorlaşmaktadır. 

Zira, ulusal varlık fonları hakkında genel bir tanım yapabilme zorluğu fonların makro 

ekonomik hedeflere uygun olarak geliştirdiği politikaların yanı sıra, her ülke için farklı 

özel amaçları da taşıyabilmesinden ileri gelmektedir. Genel hatlarıyla kuruldukları her 

ülkede varlık fonları, temel bazı fonksiyonları yerine getirdiğinden tanımlama da bu 

fonksiyonlara bağlı olarak yapılabilir.  Ulusal varlık fonları ülkelerin ellerinde 

bulundurdukları varlıkların, kontrol edilip geliştirilmesi ve söz konusu varlıkların 

yatırım amacı ile kullanılması için kurulmuş fonlar olarak tanımlanabilir (Kavcıoğlu, 

2018, s. 89). Bir başka tanımda varlık fonları, kuruldukları ülkelerin tasarruflarını 

korumak ve arttırmak için ticari faaliyetler yapan ve bu sayede ülke ekonomilerini daha 

güçlü hale getirmeye çalışan uygulamalar şeklindedir (Yaman ve Yereli, 2019, s. 266).   

https://www.swfinstitute.org/fund-rankings/sovereign-wealth-fund
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Ulusal varlık fonlarının önemli amaçlarından birisi ülkelerin ellerinde bulunduğu 

varlıkların gelecek kuşaklara değerini kaybetmeden ulaşmasını sağlamaktır. Varlık 

fonlarının etkin bir biçimde tasarlayarak faaliyete geçiren ülkeler Ortadoğu ve bazı 

Asya ülkeleridir. (Yereli ve Yaman, 2017, s. 70). Varlık fonları kuruldukları ülkelerde 

bulunan ekonomik varlıkların farklı makroekonomik değişkenlere maruz kalarak 

değişim göstermesinin önüne geçerek ülkeye ait servetin korunup geliştirilmesini 

hedeflemektedir. Varlık fonlarının amaçlarına ulaşması için belli kriterleri 

sağlayabilmesi önemlidir. Zira, varlık fonlarının dünya çapında uygulanması 

sonucunda belli kriterleri taşıması gerektiği tecrübe edilmiştir.  Söz konusu kriterler; 

saydamlık, etkili yönetişim, gelecek kuşakların elde edeceği gelirlere katkı sağlama, 

tasarruf meydana getirebilme, stratejik ve katma değer oluşturabilecek sektörlere 

yönelim sağlayabilme, fonlardaki bilançoların pozitif yönde artış gerçekleştirmesine 

destek olabilmedir (Işık vd., 2018, s. 157). Oluşturulan fonların yukarıdaki amaçlar ve 

kriterler doğrultusunda yönlendirilmesi şeffaflık, açıklık gibi özelliklerin 

sağlanabilmesi, dünya çapında bir metin oluşturma zorunluluğunu da beraberinde 

getirmiştir. Dünya çapında böyle bir metin özelliği taşıyan prensipler bütünü Santiago 

Prensipleri olarak gösterilmektedir. Santiago Prensipleri 2008 yılında kabul edilen ve 

gönüllülük esasına bağlı olarak uygulanması beklenen varlık fonu yönetimi için 

uluslararası çapta bir çerçeve metni hükmündedir. Santiago Prensipleri üç temel alanı 

kapsamaktadır. Bu alanlar; varlık fonlarının yasal çerçevesi ve amaçları, kurumsal 

yapısı, yatırım ve risk yönetimi çerçevesidir (Pavlidis, 2019, s. 445). 

Ayrıca belirtilmelidir ki, ekonomik krizlerdeki pozitif etkinin yanı sıra varlık fonları 

devlet bütçesinde oluşacak negatif tablonun giderilmesinde, ödemeler dengesinin 

pozitif görünüme kavuşturulmasında, istihdamın artışında, reel ekonominin ivme 

kazanmasında geliştireceği politikalarla birlikte beşeri sermayenin arttırılmasında da 

önemli roller üstlenmektedir (Yereli ve Yaman, 2017, s. 83). Ülkeler gelişen konjonktür 

içerisinde dış ve iç etkenlere karşı kendini koruyarak süreç içerisinde gelecek fırsatları 

değerlendirebilmek için ulusal varlık fonlarını kullanmaktadırlar. Devletlerin uzun 

vadeli önemli projelerinin ekonomide baş gösterecek sorunlar karşısında sekteye 

uğramaması için de önemli bir kaynak olarak gösterilmektedir (Karasioğlu ve Göktürk, 

2017, s. 100). Özellikle son yıllarda küreselleşmeye bağlı olarak gerçekleşen finansal 

sürecin etkisinden yararlanan devletler ekonomik faaliyetlerinden elde ettikleri 
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değerleri yurt içi ya da yurtdışında farklı alanlarda varlık fonları aracığıyla 

değerlendirmektedirler (Yereli ve Yaman, 2017, s. 83).  

TÜRKİYE VARLIK FONU  

İngilizce’de Sovereign Wealth Fund ismiyle anılan söz konusu araç Türkçe’de “Varlık 

Fonu” ya da “Refah Fonu” olarak isimlendirilmektedir. Varlık fonu genel olarak 

ülkelerin ellerinde bulundurdukları resmi rezervler dışındaki birikimleri 

vurgulamaktadır. Devletler ellerindeki bulundukları bu aracı gerek yurtiçinde gerekse 

yurtdışında, başta ülke ekonomisine katkı sağlamak olmak üzere birçok politik ve 

ekonomik unsurun yerine getirilmesi amacıyla kullanmaktadır (Karagöl vd., 2016, ss. 

8-9).  Farklı ülkelerde farklı amaçlarla kurulan ulusal varlık fonları uzun yıllardan beri 

uygulamaya konulduğu ülkelerde işlevselliğini sürdürse de Türkiye’de söz konusu 

uygulamanın ortaya çıkışı oldukça yakın tarihlere rast gelmektedir (Beken ve Baltacı, 

2019, s.  333).  

Türkiye ekonomisi finansal liberalizasyon sürecinin hemen ardından 1994, 2001 ve 

2008 yıllarında üç büyük ekonomik kriz yaşamıştır. Bu krizlerin ortak özelliğinin sıcak 

para çıkışının fazla olduğu dönemlerde meydana geldiği belirtilmektedir (Bulut ve 

Aykırı, 2018, s. 542). Bir başka ifade ile gelişmekte olan piyasa ekonomilerinde yer 

alan Türkiye’de diğer ülkelerde olduğu gibi ekonomik kriz dönemlerinde doğrudan 

yatırımlarında ve sıcak para girişlerinde daralmalar yaşandığı görülmüştür (Yılmaz ve 

Bulut, 2023, s. 521). Sıcak para çıkışından etkilenilerek ekonomik krizin meydana 

gelmesinin sebeplerinden birisi tasarrufta yaşanan daralmalardır. Türkiye’nin uzun bir 

dönemden beri gözüken ekonomik sorunlarından en önemlilerinden birisinin iç 

tasarrufundaki düşük oranlar olduğu söylenebilir. Son yıllarda artan milli gelir ve 

büyüme oranlarına rağmen tasarrufların GSYİH içerisindeki oranları belli bir seviyenin 

üstüne çıkamamıştır. Bu ekonomik hedeflere ulaşabilme için yeni bir aracın devreye 

alınması ihtiyacını doğurmuştur. Türkiye Varlık Fonu sayesinde kalkınmayı yüksek 

oranlara ulaştıracak belli başlı alanlardaki yatırımların arttırılması hedeflenmektedir 

(Karagöl vd., 2016, s. 17). 

Türkiye’de varlık fonu uygulamasından önce de buna benzer uygulamalar devreye 

sokulmuştur. Ülkenin tasarruflarının değerlendirildiği bütçe dışı fon uygulaması 1992 

yılında sayıları 100’ü geçip kontrolü zorlaşınca vazgeçilmiştir (Karasioğlu ve Göktürk, 
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2017, s. 108). Türkiye Varlık Fonu Yönetimi A.Ş. 26 Ağustos 2016 tarihli ve 29813 

sayılı Resmi Gazete’de yayımlanan 6741 sayılı “Türkiye Varlık Fonu Yönetimi 

Anonim Şirketi’nin Kurulması Bazı Kanunlarda Değişiklik Yapılmasına Dair Kanun” 

doğrultusunda kurulmuştur.  TVF Yönetimi A.Ş.’nin esas sözleşmesi 22 Aralık 2016 

tarihinde ticaret siciline tescil edilmiştir. (TVF Entegre Raporu, 2021, s. 16). Türkiye 

Varlık Fonu, varlığa dayalı olarak gerçekleştirilen bir kalkınma fonu olarak değer 

oluşturmaya odaklanmakta ve bünyesinde bulundurduğu kuruluşların büyümelerine 

katkı sağlamaktadır. Fon 7 farklı sektörden 31 şirketi bünyesinde barındırırken ayrıca 

2 lisans ve taşınmaz mallardan oluşan bir portföye sahiptir (www.tvf.com.tr). TVF, 

faaliyetlerini dört temel ilke ve değer kapsamında şekillendirmektedir. Bu ilke ve 

değerler ulusa hizmet, değer oluşturma, hesap verilebilirlik ve şeffaflık, disiplin, 

profesyonellik ve takım çalışması, sonuç odaklılıktır (TVF Entegre Faaliyet Raporu, 

2021, s. 37). 

Türkiye Varlık Fonu belirlenen temel amaçlar doğrultusunda yaptığı yatırımların yanı 

sıra garantör olarak, yatırımları kolaylaştırıcı bir güç olarak yer alması finansal açıdan 

güçlü bir aktör olmasına da destek sağlayacağı düşünülmektedir (Doruk, 2020, s. 147). 

TVF’nin etkin bir şekilde faaliyetlerine devam etmesi için mali disiplinin sağlanması, 

amaç ve stratejilerinde uyum sorununun olmaması, devletin diğer ekonomik aktörleri 

ile uyum içerisinde olması, ülkenin makroekonomik politikalarla uyumlu stratejilerinin 

belirlenmesi, yatırımlarda riskin dağıtılması ilkesinin gerçekleştirilmesi gibi kriterlere 

uyması beklenmektedir (Güçlü, 2019, s. 50). 

TVF yaptığı faaliyetlerin kurumsal yönetim ilkeleri ve elinde bulundurduğu varlıkların 

kıymetlendirilmesi sorumluluğuna bağlı olarak uluslararası alanda kabul gören çalışma 

ve etik kurallarını uygulamaktadır. Bu duruma bağlı olarak özellikle raporlama 

süreçlerinde çalışanların yürüttüğü faaliyetler dahilinde belirlenen etik ilkelere uyması 

için Türkiye Varlık Fonu A.Ş. Davranış Kuralları adlı dokümanını yürürlüğe 

koymuştur. Doküman, kurumun genel olarak takip etmesi gereken etik kuralları kurum 

içi ve kurum dışı ilişkiler, uyulması gereken dürüstlük kurallarını, rüşvet, yolsuzluk, 

çıkar çatışmalarının önlenmesi için gereken temel ilkeleri dokümanda bulunan temel 

davranışların uygulanma esaslarını ve aykırı durumlardaki beyan yöntemleri hakkında 

bilgileri içermektedir (TVF Entegre Faaliyet Raporu, 2021, s. 36). 
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TÜRKİYE VARLIK FONU’NDA BULUNAN TEKNOLOJİ VE 

TELEKOMÜNİKASYON ŞİRKETLERİ 

Geçmişten günümüze gelişen süreç göz önüne alındığında geçmiş zamanlarda 

ekonominin, daha çok tarımsal ürünlerin ağırlıkta olduğu bir üretim anlayışıyla geliştiği 

görülmüştür. 18. yüzyılın ortalarından itibaren ise dünyada Sanayi Devrimi’nin 

yaşanmasıyla yeni bir süreç başlamıştır. Sanayi Devrimi’nden sonraki zaman diliminde 

en önemli üretim faktörleri niteliksiz işgücü ve sermaye olmuştur. Yaşanan yüzyılda ise 

bilgi ve teknolojinin üretimdeki etkinliği artmıştır. Bilginin hızlı bir şekilde artmasına 

bağlı olarak, bilgi ekonomisi kavramı doğmuş ve bu ekonominin içerisinde söz sahibi 

olabilmek için teknolojik gelişime destek olma ve yenilik getirecek teknolojilere 

yatırım yapma zorunluluğu meydana gelmiştir. Ülkeler bu teknolojik üstünlüğü ele 

geçirebilmek için teknolojik alanda becerilerini geliştirmek adına teknoloji politikaları 

üretmektedir (Durgun ve Aslan, 2013, s. 5125). Teknolojinin gelişmesi bir taraftan 

şirketlerin kendi iç dinamiklerini geliştirmekte bir taraftan da dış kaynaklarla etkileşime 

girmelerine sebep olmaktadır. Günümüzde gelişen rekabet koşulları, teknolojiyi daha 

önemli hale getirerek yönetsel işlevlerin verimliliğinin arttırılmasında önemli 

pozisyona getirmiştir. Ayrıca teknoloji bir üretim girdisi olarak işlevselliğini arttırmış 

buna bağlı olarak da üretimin her alanında önemli bir aktör olarak yer almaktadır 

(Karadal ve Türk, 2008, s. 70).  

Devletler, kendi içerisinde bulundukları süreç dahilinde dönüşümler yaşamakta ve 

rekabetçi bir anlayış günden güne hakimiyetini arttırmaktadır. Bu duruma bağlı olarak 

teknolojinin sunduğu katkılar hem kamuda hem de özel sektörde günden güne artış 

göstermektedir.  Uluslararası kuruluşlar, küresel problemlerin çözülebilmesi için belirli 

kurallar ve standartlar oluşturmaya çalışmaktadır. Söz konusu problemlerin çözümünde 

teknolojik gelişmeler büyük önem arz etmektedir. Uluslararası kuruluşlar tarafından 

kabul edilen teknolojik gelişmeler kullanılarak kanunlar, kurallar, prensipler 

oluşturularak küresel refahın artırımına çalışılmaktadır (Bahçe, 2011, s. 14). 

Ekonomik açıdan bakıldığında teknolojik altyapıya sahip ürünlerin katma değerinin 

yüksekliğiyle doğru orantılı olarak, teknolojinin ülkelerin ekonomik büyümelerinde 

pozitif etkiye sahip olduğu literatürde kabul edilen bir anlayıştır. Bu durumun 

neticesinde ekonomik büyümelerinde artış sağlamak isteyen ülkeler teknolojiye dayalı 

endüstriyel kalkınmayı arttıracak hamleler yapmaktadır (Kalkan ve Pala, 2022, s. 201). 
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Ayrıca üretim maliyetlerinin düşürülmesinin en etkin yollarından birisi teknolojik 

unsurların üretim sürecinde verimli bir şekilde kullanılması olarak gösterilmektedir. 

Ülkelerin ekonomik yapısındaki pozitif gelişmelerinin olması için teknoloji yoğunluklu 

üretim süreçlerinin artması gerekmektedir (Koç, 2018, s. 478). Oluşan bilgi toplumu 

ile daha önceki toplumsal yapılardaki ekonomik ve sosyal süreçleri değiştirerek yeni 

yapılar gelişmesine neden olmuştur. Oluşan yapıların temelinde bilgi bulunmaktadır. 

Bilgiye ulaşımda ise kitle iletişim araçları ve internet ön plana çıkmıştır. Bu parçalar 

çok geniş kitlelere ulaşmada kolaylık sağlaması, kullanımın ucuz ve pratik olması, 

farklı alanlarda farklı amaçlarda bilgilere ulaşım sağlayabilmesi açısından önemi her 

geçen gün artmaktadır (Arklan ve Taşdemir, 2008, s. 77). 

Çalışmanın yapıldığı tarihte Türkiye Varlık Fonu Teknoloji ve Telekomünikasyon 

alanında altı şirket faaliyet göstermektedir. Bu şirketler, Turkcell, Türksat, Türk 

Telekom, TVF BT ve İletişim, TVF Teknoloji Yatırımları, Türkiye Teknoloji Fonu’dur. 

Çalışmanın temel unsurlarından birisinin şirketlerin son altı yıllık performanslarının 

ölçülmesi oluşturduğundan TVF BT ve İletişim, TVF Teknoloji Yatırımları, Türkiye 

Teknoloji Fonu adlı şirketlerin finansal raporlarına ulaşılamadığından ya da ulaşılan 

raporların söz konusu dönemi kapsamadığından üç şirket çalışmanın örneklemine dahil 

edilmemiştir. 

VERİ SETİ VE YÖNTEM  

Bu makalede, TVF Teknoloji ve Telekomünikasyon sektöründe faaliyet gösteren kamu 

sermayeli şirketlerin çeşitli finansallarını hesaplayarak hem şirketlerin inceleme 

döneminde gösterdiği finansal gelişimi hem de finansal durumlarını karşılaştırmak için 

2018-2023 dönemine ait yıllık veri seti kullanılmıştır. Çalışmanın örneklemini Turkcell 

İletişim Hizmetleri A.Ş., Türk Telekomünikasyon A.Ş. ve Türksat Uydu Haberleşme 

Kablo TV ve İşletme A.Ş. şirketleri oluşturmaktadır. Kamu sermayeli bu üç şirketin 

ilgili dönemlere ait yayımladıkları bilanço ve gelir tablolarında beyan ettikleri finansal 

değerler alınarak Microsoft Office Excel programında tarafımızca yirmi farklı finansal 

oran (veya rasyo) hesaplanmıştır. Bu şirketlerden Turkcell İletişim Hizmetleri A.Ş., ile 

Türk Telekomünikasyon A.Ş. Borsa İstanbul’da faaliyet gösterirken, Türksat Uydu 

Haberleşme Kablo TV ve İşletme A.Ş. ise borsada işlem görmemektedir. Makalenin 

ampirik analizinde yer alan kamu sermayeli şirketlerin finansal değişkenlerine ait 

açıklamalar Tablo 2’de yer almaktadır. 
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Tablo 2. Finansal Değişkenlere Ait Açıklamalar 

No Kısaltma Açıklama 

1. DÖNV Dönen varlıklar 

2. DURV Duran varlıklar 

3. TA Toplam aktifler (varlıklar) 

4. KVB Kısa vadeli borçlar 

5. UVB Uzun vadeli borçlar 

6. TB Toplam borç 

7. ÖZK Özkaynaklar 

8. NETS Net satışlar 

9. BRK Brüt kâr 

10. FALK Faiz ve vergi öncesi kâr 

11. FİNG Finansal giderler 

12. DSNK Dönem sonu net kâr 

Tablo 2’de yer alan finansal kalemler bilanço ve gelir tablolarından alınarak likidite, finansal 

yapı, devir hızları ve kârlılık olmak üzere dört finansal kategori altındaki rasyoların 2018-2023 

dönemine ait yıllık, altı yıllık ortalama ve bir önceki yıla göre yaşanan yüzde (%) değişimlere ait 

analiz sonuçları aşağıdaki tablolarda sunulmuştur. Turkcell İletişim Hizmetleri A.Ş. ile Türk 

Telekomünikasyon A.Ş.’nin finansal tabloları sermaye piyasası ve borsa mevzuatı uyarınca 

kamuya açıklanması gerekli her türlü bilgi ve belgenin iletildiği ve kamuya duyurulduğu 

Kamuyu Aydınlatma Platformu (KAP) sayfasından (www.kap.gov.tr), Türksat Uydu Haberleşme 

Kablo TV ve İşletme A.Ş.’nin ise kurumsal internet sayfasından 

(https://www.turksat.com.tr/tr/hakkimizda/faaliyet-raporlari) temin edilmiştir.  Turkcell’in 

bulguları Tablo 3, Tablo 4, Tablo 5’te, Türk Telekom bulguları Tablo 6, Tablo 7, Tablo 8’de, 

Türksat’ın bulguları Tablo 9, Tablo 10 ve Tablo 11’de yer almaktadır. 

Tablo 3. Turkcell İletişim Hizmetleri A.Ş.’nin Finansal Rasyoları 

FİNANSAL RASYO 2018 2019 2020 2021 2022 2023 Ort. 

LİKİDİTE        

DÖNV/KVB 1,562 1,528 1,780 1,727 1,595 1,776 1,661 

 FİNANSAL YAPI        

TB/TA 0,625 0,604 0,596 0,681 0,535 0,505 0,591 

KVB/TB 0,440 0,458 0,377 0,355 0,386 0,462 0,413 

UVB/TB 0,560 0,542 0,623 0,645 0,614 0,538 0,587 

ÖZK/TB 0,601 0,654 0,677 0,469 0,871 0,979 0,708 

ÖZK/TA 0,375 0,396 0,404 0,319 0,465 0,495 0,409 

KVB/TV 0,275 0,277 0,225 0,242 0,206 0,234 0,243 

UVB/TV 0,350 0,328 0,372 0,439 0,328 0,272 0,348 

DEVİR HIZLARI        

NETS/DÖNV 1,161 1,300 1,414 1,217 1,209 1,045 1,224 

http://www.kap.gov.tr/
https://www.turksat.com.tr/tr/hakkimizda/faaliyet-raporlari
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NETS/DURV 0,872 0,953 0,941 0,872 0,593 0,741 0,829 

NETS/ÖZK 1,326 1,390 1,400 1,592 0,855 0,876 1,240 

NETS/TA 0,498 0,550 0,565 0,508 0,398 0,434 0,492 

KÂRLILIK        

DSNK/ÖZK 0,136 0,181 0,204 0,223 0,063 0,103 0,152 

DSNK/TA 0,051 0,072 0,082 0,071 0,029 0,051 0,059 

FALK/NETS 0,282 0,251 0,274 0,409 0,222 0,292 0,288 

BRK/NETS 0,336 0,320 0,301 0,298 0,126 0,212 0,266 

DSNK/NETS 0,102 0,130 0,146 0,140 0,074 0,117 0,118 

FİNG/NETS 0,217 0,124 0,176 0,367 0,275 0,316 0,246 

FİNG+DSNK/FİNG 1,471 2,051 1,828 1,381 1,268 1,371 1,562 

Kaynak: KAP verileri kullanılarak yazar tarafından hazırlanmıştır.  

Turkcell şirketinin finansal rasyoları kısaca incelendiğinde; likiditeyi temsil eden cari 

oran rasyosu 1,780 ile 2020’de en yüksek değere sahip iken, 1,528 ile 2019’da en düşük 

değere sahip olduğu görülmektedir. Finansal yapı rasyolarında TB/TA %68,1, UVB/TB 

%64,5, UVB/TV %43,9 ile 2021’de, KVB/TV %46,2, ÖZK/TB ile ÖZK/TB %97,9, 

ÖZK/TA %49,5 ile 2023’te, ve son olarak KVB/TV rasyosuda %27,7 ile 2019’da en 

yüksek değer sahip olmuştur. Devir hızı rasyolarında NETS/DÖNV %141,4 ve 

NETS/TA %56,5 ile 2020’de, NETS/ÖZK %159,2 ile 2021’de, NETS/DURV ise 

%95,3 ile 2019’da en yüksek değer sahiptir. Kârlılık rasyolarında DSNK/ÖZK %23,3, 

FALK/NETS %40,9 ve FİNG/NETS %36,7 ile 2021’de, DSNK/TA %8,2 ve 

DSNK/NETS %14,6 ile 2020’de, FİNG+DSNK/FİNG %205,1 ile 2019’da, son olarak 

BRK/NETS rasyosunun %33,6 ile 2018’de en yüksek değere sahip olmuştur.      

Tablo 4. Turkcell İletişim Hizmetleri A.Ş.’nin Finansal Rasyolarındaki Yüzdelik Değişim 

FİNANSAL RASYO 2019 2020 2021 2022 2023 

LİKİDİTE      

DÖNV/KVB -0,022 0,165 -0,030 -0,076 0,114 

FİNANSAL YAPI      

TB/TA -0,032 -0,013 0,142 -0,215 -0,055 

KVB/TB 0,042 -0,178 -0,057 0,087 0,198 

UVB/TB -0,033 0,150 0,034 -0,048 -0,125 

ÖZK/TB 0,089 0,034 -0,307 0,857 0,124 

ÖZK/TA 0,054 0,020 -0,209 0,458 0,063 

KVB/TV 0,008 -0,189 0,077 -0,147 0,133 

UVB/TV -0,064 0,135 0,181 -0,252 -0,172 

DEVİR HIZLARI      

NETS/DÖNV 0,120 0,087 -0,139 -0,007 -0,136 

NETS/DURV 0,093 -0,012 -0,073 -0,320 0,250 

NETS/ÖZK 0,048 0,007 0,137 -0,463 0,025 

NETS/TA 0,104 0,028 -0,101 -0,217 0,090 

KÂRLILIK      
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DSNK/ÖZK 0,336 0,126 0,093 -0,718 0,630 

DSNK/TA 0,408 0,149 -0,135 -0,589 0,733 

FALK/NETS -0,112 0,091 0,495 -0,457 0,316 

BRK/NETS -0,045 -0,060 -0,012 -0,576 0,678 

DSNK/NETS 0,275 0,118 -0,038 -0,475 0,590 

FİNG/NETS -0,428 0,419 1,087 -0,252 0,148 

FİNG+DSNK/FİNG 0,394 -0,109 -0,244 -0,082 0,081 

Kaynak: KAP verileri kullanılarak yazar tarafından hazırlanmıştır.  

Turkcell şirketinin Tablo 3’de yer alan finansal rasyolarındaki değişimin sonuçları 

Tablo 4’te rapor edilmiştir. Tablo 4 incelendiğinde, likidite rasyosunda önceki yıla göre 

en yüksek değişim 2020’de %16,5 oranında artış gösterirken, en düşük değişim ise 

2019’da %2,2 ile azalış yönünde gerçekleşmiştir. Finansal yapı göstergelerinde bir 

önceki yıla göre en yüksek değişim 2022’de ÖZK/TB rasyosunda %85,7 ile artış 

olmuşken, negatif yönde en düşük değişim ise ÖZK/TB rasyosunda 2020’den 2021’e 

gelindiğinde görülmüştür. Devir hızı oranlarındaki değişime bakıldığında pozitif yönde 

en yüksek değişim NETS/DURV rasyosunda 2022’den 2023’e gelindiğinde %25 

oranında yaşanırken, NETS/ÖZK rasyosunda ise 2021’den 2022’ye gelindiğinde 

%46,3 ile azalış yönünde yüksek değişim gerçekleşmiştir. Son olarak kârlılık 

rasyolarındaki değişim oranlarında FİNG/NETS rasyosunda %108,7’lik bir artışla 

2021 yılında görülürken, en yüksek azalış ise 2022’de DSNK/ÖZK rasyosunda %71,8 

oranında gerçekleşmiştir. Tabloda görülen bir diğer sonuç ise şirketlerin 2022 

rasyolarının bir önceki yıla göre finansal yapı rasyolarından üç tane hariç diğer tüm 

rasyolarda negatif yönlü bir seyir izlediğidir. 

Tablo 5. Turkcell İletişim Hizmetleri A.Ş. Finansallarındaki Yüzdelik Değişim 

FİNANSALLAR 2019 2020 2021 2022 2023 

Dönen varlıklar 0,054 0,065 0,434 1,620 0,326 

Duran varlıklar 0,080 0,172 0,332 2,830 -0,083 

Toplam aktifler (varlıklar) 0,069 0,127 0,373 2,325 0,051 

Kısa vadeli borçlar 0,078 -0,086 0,478 1,836 0,191 

Uzun vadeli borçlar 0,000 0,279 0,620 1,486 -0,130 

Toplam borç 0,034 0,112 0,567 1,610 -0,006 

Toplam özkaynak 0,126 0,149 0,086 3,848 0,118 

Net satışlar 0,181 0,158 0,234 1,603 0,146 

Brüt kâr 0,127 0,089 0,219 0,104 0,923 

Faiz ve vergi öncesi kâr 0,048 0,264 0,845 0,413 0,507 

Finansman giderleri -0,325 0,643 1,576 0,947 0,316 
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Dönem sonu net kâr 0,505 0,294 0,187 0,367 0,822 

Kaynak: KAP verileri kullanılarak yazar tarafından hazırlanmıştır. 

Turkcell İletişim Hizmetleri A.Ş.’nin rasyolarında kullanılan finansal değişkenlerin bir 

önceki yıla göre hesaplanan değişim oranlarına ait sonuçlar Tablo 5’te rapor edilmiştir. 

Tablo 5’te göre brüt kâr ile dönem sonu net kârda en yüksek artış 2023’te, finansman 

giderlerinde 2021’de diğer finansallarda ise 2022’de bir önceki yıla göre en yüksek 

artışın yaşandığı görülmektedir. Tabloda bir önceki yıla göre yaşanan değişim 

oranlarına genel olarak bakıldığında şirketin finansal değişkenlerinde en düşük değişim 

2018’den 2019 yılına gelindiğinde gerçekleşmiştir. 

Tablo 6. Türk Telekomünikasyon A.Ş. Finansal Rasyoları 

FİNANSAL RASYO 2018 2019 2020 2021 2022 2023 Ort. 

LİKİDİTE        

DÖNV/KVB 0,810 0,882 0,934 1,155 1,004 0,853 0,940 

 
FİNANSAL YAPI        

TB/TA 0,794 0,763 0,731 0,756 0,569 0,495 0,685 

KVB/TB 0,470 0,449 0,435 0,408 0,411 0,587 0,460 

UVB/TB 0,530 0,551 0,565 0,592 0,589 0,413 0,540 

ÖZK/TB 0,259 0,310 0,368 0,323 0,758 1,019 0,506 

ÖZK/TA 0,206 0,237 0,269 0,244 0,431 0,505 0,315 

KVB/TV 0,373 0,343 0,318 0,308 0,234 0,291 0,311 

UVB/TV 0,421 0,420 0,413 0,447 0,335 0,205 0,374 

DEVİR HIZLARI        

NETS/DÖNV 1,868 1,959 2,129 1,649 2,080 2,077 1,960 

NETS/DURV 0,809 0,850 0,900 0,913 0,638 0,684 0,799 

NETS/ÖZK 2,741 2,505 2,350 2,405 1,131 1,019 2,025 

NETS/TA 0,564 0,593 0,633 0,587 0,488 0,515 0,563 

KÂRLILIK        

DSNK/ÖZK -0,187 0,255 0,264 0,404 0,086 0,167 0,165 

DSNK/TA -0,038 0,060 0,071 0,099 0,037 0,084 0,052 

FALK/NETS 0,217 0,265 0,267 0,264 0,035 -0,006 0,174 

BRK/NETS 0,449 0,480 0,466 0,434 0,230 0,218 0,380 

DSNK/NETS -0,068 0,102 0,112 0,168 0,076 0,164 0,092 

FİNG/NETS 0,385 0,186 0,168 0,246 0,282 0,316 0,264 

FİNG+DSNK/FİNG 0,823 1,548 1,668 1,682 1,268 1,519 1,418 

Kaynak: KAP verileri kullanılarak yazar tarafından hazırlanmıştır.  
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Türk Telekom şirketinin 2018-2023 dönenine ait hesaplanan finansal rasyo değerleri 

Tablo 6’da rapor edilmiştir. Tablo 6’ ya göre 2021 yılında 1,155 oran ile firma en yüksek 

likiditeye sahipken, 2018 yılında 0,810 oran ile en düşük likidite değerine sahip 

olmuştur. Şirketin finansal yapı rasyolarına bakıldığında, TB/TA 2018’de %79,4, 

KVB/TB %58,7, ÖZK/TB %101,9 ve ÖZK/TA %50,5 ile 2023’te, KVB/TV 2018’de 

%37,3, UVB/TB %59,2 ve UVB/TV ise %44,7 ile 2021’de en yüksek değere sahiptir. 

Devir hızı rasyolarında NETS/DÖNV %212,9 ve NETS/TA %63,3 ile 2020’de, 

NETS/DURV 2021’de %91,3, NETS/ÖZK 2018’de %274,1 ile en yüksek rasyo 

değerine ulaştığı görülmektedir. Şirketin kârlılık rasyolarında, DSNK/ÖZK %40,4, 

DSNK/TA %9,9, DSNK/NETS %16,8, FİNG+DSNK/FİNG %168,2 ile 2021’de, 

FALK/NETS 2020’de %26,7, BRK/NETS 2019’da %48, FİNG/NETS 2018’de %38,5 

ile en yüksek kârı elde etmiştir. Ayrıca 2018’de üç rasyoda, 2023’te ise bir rasyonun 

kârlılık değerleri bir önceki döneme göre bir azalış olurken, diğer yıllarda bir öndeki 

döneme göre pozitif yönlü artışlar söz konusu olmuştur.    

Tablo 7. Türk Telekomünikasyon A.Ş.’nin Finansal Rasyolarındaki Yüzdelik Değişim 

FİNANSAL RASYO 2019 2020 2021 2022 2023 

LİKİDİTE      

DÖNV/KVB 0,088 0,059 0,236 -0,130 -0,151 

FİNANSAL YAPI      

TB/TA -0,039 -0,043 0,034 -0,248 -0,129 

KVB/TB -0,043 -0,031 -0,062 0,006 0,428 

UVB/TB 0,038 0,026 0,048 -0,004 -0,299 

ÖZK/TB 0,195 0,188 -0,122 1,347 0,344 

ÖZK/TA 0,149 0,138 -0,092 0,766 0,170 

KVB/TV -0,080 -0,073 -0,030 -0,243 0,244 

UVB/TV -0,002 -0,018 0,084 -0,251 -0,389 

DEVİR HIZLARI      

NETS/DÖNV 0,049 0,087 -0,225 0,261 -0,002 

NETS/DURV 0,051 0,059 0,014 -0,301 0,073 

NETS/ÖZK -0,086 -0,062 0,023 -0,530 -0,099 

NETS/TA 0,050 0,067 -0,071 -0,169 0,054 

KÂRLILIK      

DSNK/ÖZK -2,365 0,036 0,531 -0,788 0,953 

DSNK/TA -2,569 0,178 0,390 -0,626 1,286 

FALK/NETS 0,223 0,009 -0,012 -0,867 -1,174 

BRK/NETS 0,068 -0,029 -0,069 -0,470 -0,051 

DSNK/NETS -2,494 0,104 0,496 -0,550 1,168 

FİNG/NETS -0,519 -0,093 0,465 0,146 0,117 

FİNG+DSNK/FİNG 0,881 0,077 0,009 -0,246 0,199 

Kaynak: KAP verileri kullanılarak yazar tarafından hazırlanmıştır.  
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Türk Telekomünikasyon A.Ş. şirketinin Tablo 6’da yer alan rasyolarının bir önceki yıla 

göre yüzdelik değişimlerine ait sonuçlar Tablo 7’de sunulmuştur. Rasyolara ait değişim 

sonuçları kısaca özetlenecek olursa; likidite rasyosu 2021’de %23,6 ile en fazla artış 

gösterirken, 2023’te ise %15,1 oranında azalış göstermiştir. Finansal yapı rasyolarında 

pozitif anlamda 2022 yılında ÖZK/TB %134,7 ile bir önceki döneme göre en fazla artış 

olurken, en düşük artış ise UVB/TB rasyosunda 2020 yılında %2,6 ile gerçekleşmiştir. 

Azalışlarda ise en fazla %38,9 ile 2023’te UVB/TV rasyosunda, en az azalışta yine 

%0,2 ile aynı rasyoda görülmektedir. Devir hızı rasyolarında en fazla artış 2022’de 

%26,1 ile NETS/DÖNV’de, en az artış ise %1,4 ile 2021’de NETS/DURV rasyosunda 

yaşanmıştır. Bir önceki döneme göre azalış oranlarına bakıldığında, 2022’de %53 ile 

NETS/ÖZK’de, en az azalış ise 2023’te %0,2 ile NETS/DÖNV devir hızı rasyosunda 

meydana gelmiştir. Kârlılık göstergelerinde en fazla artış DSNK/TA rasyosunda 

%128,6 ile 2023’te, en az artış ise %0,9 ile 2021’de, en fazla azalış %256,9 ile 2019’da 

DSNK/TA, en az azalış ise 2021’de %1,2 ile FALK/NETS rasyosunda meydana 

gelmiştir. Tabloda dikkat çeken bir diğer sonuç ise, bir önceki yıla göre 2022 yılında 

azalış yönlü değişimin çok fazla olduğudur.      

Tablo 8. Türk Telekomünikasyon A.Ş.’nin Finansallarındaki Yüzdelik Değişim 

FİNANSALLAR 2019 2020 2021 2022 2023 

Dönen varlıklar 0,104 0,100 0,564 1,115 0,098 

Duran varlıklar 0,102 0,129 0,195 2,817 0,022 

Toplam aktifler 0,103 0,121 0,304 2,211 0,040 

Kısa vadeli borçlar 0,015 0,039 0,265 1,431 0,293 

Uzun vadeli borçlar 0,100 0,100 0,414 1,406 -0,365 

Toplam borç 0,060 0,073 0,349 1,416 -0,095 

Toplam özkaynak 0,267 0,275 0,184 4,669 0,217 

Net satışlar 0,158 0,196 0,212 1,667 0,096 

Brüt kâr 0,237 0,161 0,128 1,115 0,098 

Faiz ve vergi öncesi kâr 0,416 0,206 0,197 2,817 0,022 

Finansman giderleri -0,443 0,084 0,775 2,211 0,040 

Dönem sonu net kâr -2,730 0,320 0,813 1,431 0,293 

Kaynak: KAP verileri kullanılarak yazar tarafından hazırlanmıştır. 

Türk Telekomünikasyon A.Ş.’nin bilanço ve gelir tablosunda yer alan temel finansal 

kalemlerinde bir önceki yıla göre meydana gelen değişim oranları Tablo 8’de rapor 

edilmiştir. Yüzdelik değişim sonuçlarına göre tüm finansal kalemlerde bir önceki yıla 
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göre en fazla artış oranı 2022’de yaşanmıştır. Azalış oranları incelendiğinde ise, en 

yüksek azalış %273 ile 2019’da dönem sonu net kârda, en fazla azalış %9,5 ile 2023 

yılında şirketin toplam borçlarında meydana geldiği görülmektedir. 

Tablo 9. Türksat Uydu Haberleşme Kablo TV ve İşletme A.Ş.’nin Finansal Rasyoları 

FİNANSAL RASYO 2018 2019 2020 2021 2022 2023 Ort. 

LİKİDİTE        

DÖNV/KVB 1,175 1,967 1,648 1,261 1,212 1,125 1,398 

FİNANSAL YAPI        

TB/TA 0,275 0,386 0,437 0,538 0,364 0,390 0,398 

KVB/TB 0,536 0,291 0,278 0,288 0,354 0,387 0,356 

UVB/TB 0,464 0,709 0,722 0,712 0,646 0,613 0,644 

ÖZK/TB 2,639 1,588 1,287 0,859 1,748 1,566 1,614 

ÖZK/TA 0,725 0,614 0,563 0,462 0,636 0,611 0,602 

KVB/TV 0,147 0,113 0,122 0,155 0,129 0,151 0,136 

UVB/TV 0,128 0,274 0,316 0,383 0,235 0,239 0,262 

DEVİR HIZLARI        

NETS/DÖNV 2,271 1,371 1,584 1,406 2,111 1,955 1,783 

NETS/DURV 0,475 0,390 0,397 0,341 0,391 0,401 0,399 

NETS/ÖZK 0,541 0,495 0,565 0,594 0,518 0,544 0,543 

NETS/TA 0,393 0,304 0,318 0,275 0,330 0,332 0,325 

KÂRLILIK        

DSNK/ÖZK 0,132 0,126 0,181 0,142 0,184 -0,060 0,117 

DSNK/TA 0,096 0,077 0,102 0,066 0,117 -0,037 0,070 

FALK/NETS 0,259 0,339 0,483 0,720 0,208 0,000 0,335 

BRK/NETS 0,336 0,372 0,378 0,398 0,193 0,118 0,299 

DSNK/NETS 0,244 0,254 0,321 0,239 0,355 -0,111 0,217 

FİNG/NETS 0,026 0,019 0,100 0,486 0,236 0,242 0,185 

FİNG+DSNK/FİNG 10,515 14,492 4,211 1,491 2,503 0,542 5,626 

Kaynak: TÜRKSAT faaliyet raporlarındaki veriler kullanılarak yazar tarafından hazırlanmıştır.  

Tablo 9’da Türksat Uydu Haberleşme Kablo TV ve İşletme A.Ş. işletmesinin inceleme 

dönemine ilişkin rasyoları tarafımızca hesaplanarak rapor edilmiştir. Yıllar itibari ile 

sırasıyla en yüksek ve en düşük değerlerin yaşandığı dönemler şu şekildedir. 2019’da 

1,967 ile likidite rasyosu en yüksek değere sahip iken 2023 yılında en düşük değere 

sahip olduğu tespit edilmiştir. Türksat finansal yapı rasyoları incelendiğinde, TB/TA 

2021’de %53,8, KVB/TB 2018’de %53,6, UVB/TB 2020’de %72,2, ÖZK/TB 2018’de 

%263,9, ÖZK/TA 2018’de %72,5, KVB/TV 2021’de %15,5, UVB/TV 2021’de %38,3 

ile en yüksek değeri görmüştür. Devir hızı rasyolarında NETS/DÖNV 2018’de %227,1, 

NETS/DURV 2018’de %47,5, NETS/ÖZK 2021’de %59,4, NETS/TA 2018’de %39,3 

ile en yüksek performansı göstermiştir. Kârlılık göstergelerinde DSNK/ÖZK 2022’de 

%18,4, DSNK/TA 2022’de %11,7, FALK/NETS 2021’de %72, BRK/NETS 2021’de 
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%39,8, DSNK/NETS 2022’de %35,5, FİNG/NETS 2021’de %48,6, son olarak 

FİNG+DSNK/FİNG 2019 yılında %1449, 2 ile en yüksek değere sahip olmuştur. 

Tablo 10. Türksat Uydu Haberleşme Kablo TV ve İşletme A.Ş.’nin  Finansal Rasyolarındaki 

Yüzdelik Değişim 

FİNANSAL RASYO 2019 2020 2021 2022 2023 

LİKİDİTE      

DÖNV/KVB 0,674 -0,162 -0,235 -0,039 -0,072 

FİNANSAL YAPI      

TB/TA 0,406 0,132 0,230 -0,323 0,072 

KVB/TB -0,456 -0,044 0,035 0,229 0,095 

UVB/TB 0,526 0,018 -0,013 -0,093 -0,052 

ÖZK/TB -0,398 -0,190 -0,332 1,034 -0,104 

ÖZK/TA -0,154 -0,083 -0,179 0,376 -0,040 

KVB/TV -0,235 0,082 0,273 -0,169 0,173 

UVB/TV 1,146 0,152 0,213 -0,386 0,016 

DEVİR HIZLARI      

NETS/DÖNV -0,396 0,155 -0,112 0,501 -0,074 

NETS/DURV -0,179 0,019 -0,141 0,144 0,025 

NETS/ÖZK -0,086 0,141 0,053 -0,128 0,050 

NETS/TA -0,227 0,047 -0,135 0,200 0,008 

KÂRLILIK      

DSNK/ÖZK -0,047 0,441 -0,217 0,296 -1,328 

DSNK/TA -0,193 0,321 -0,357 0,784 -1,315 

FALK/NETS 0,310 0,428 0,490 -0,711 -1,001 

BRK/NETS 0,109 0,014 0,053 -0,515 -0,387 

DSNK/NETS 0,043 0,263 -0,256 0,487 -1,313 

FİNG/NETS -0,264 4,306 3,864 -0,514 0,025 

FİNG+DSNK/FİNG 0,378 -0,709 -0,646 0,679 -0,784 

Kaynak: TÜRKSAT faaliyet raporlarındaki veriler kullanılarak yazar tarafından hazırlanmıştır.  

Türksat işletmesinin finansal rasyolarındaki değişimin sonuçları Tablo 9’da rapor 

edilmiştir. Tablo 9’a göre, likidite rasyosunda bir önceki yıla göre en fazla yüksek 

değişim %67,4 ile 2019’da meydana gelmiştir. Finansal yapı rasyolarında TB/TA 

%40,6 ile 2019’da, KVB/TB -%45,6 ile 2019’da, UVB/TB %52,6 ile 2019’da, 

ÖZK/TB -%39,8 ile 2019’da, ÖZK/TA %37,6 ile 2022’de, KVB/TV %27,3 ile 

2021’de, UVB/TV %114,6 ile 2018’de bir önceki yıla göre en yüksek değişim 

yaşanmıştır. Devir hızı rasyoları incelendiğinde; 2022’de NETS/DÖNV %50,1, 

2019’da NETS/DURV -%17,9, 2020’de NETS/ÖZK %14,1, 2019’da NETS/TA -

%22,7 ile en büyük değişimi görmüştür. Kârlılık göstergelerinde ise 2023’te 

DSNK/ÖZK, DSNK/TA, FALK/NETS, DSNK/NETS ve FİNG+DSNK/FİNG sırasıyla 

%132,8, %131,5, %100,1, %131,3, %127,3, 2022 ise BRK/NETS %51,5 ile azalış 
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yönünde, FİNG/NETS ise 2020’de %430,6 ile artış yönünde bir değişim yaşanmıştır. 

Değişim oranlarında şirketin özellikle cari oran ile finansal yapı rasyolarındaki negatif 

değişim dikkat çekmektedir. 

Tablo 11. Türksat Uydu Haberleşme Kablo TV ve İşletme A.Ş.’nin Finansallarındaki Yüzdelik 

Değişim 

FİNANSALLAR 2019 2020 2021 2022 2023 

Dönen varlıklar 0,736 0,219 0,356 2,100 0,070 

Duran varlıklar 0,277 0,380 0,401 3,068 -0,034 

Toplam aktifler 0,356 0,345 0,392 2,878 -0,017 

Kısa vadeli borçlar 0,037 0,455 0,772 2,225 0,153 

Uzun vadeli borçlar 1,911 0,549 0,689 1,382 -0,001 

Toplam borç 0,907 0,522 0,712 1,625 0,053 

Toplam özkaynak 0,148 0,233 0,144 4,337 -0,057 

Net satışlar 0,049 0,407 0,204 3,654 -0,009 

Brüt kâr 0,163 0,427 0,268 1,255 -0,392 

Faiz ve vergi öncesi kâr 0,373 1,009 0,793 0,347 -1,001 

Finansman giderleri -0,229 6,467 4,855 1,260 0,016 

Dönem sonu net kâr 0,094 0,777 -0,105 5,920 -1,310 

Kaynak: TÜRKSAT faaliyet raporlarındaki veriler kullanılarak yazar tarafından hazırlanmıştır.  

Türksat Uydu Haberleşme Kablo TV ve İşletme A.Ş. şirketinin bilanço ve gelir 

tablosunda yer alan temel finansal kalemlerinde bir önceki yıla göre meydana gelen 

değişim oranları Tablo 11’de rapor edilmiştir. Şirketin inceleme dönemine ait finansal 

kalemlerinin yüzdelik değişim sonuçlarına göre uzun vadeli borçlarda 2019’da %191,1, 

faiz ve vergi öncesi kâr ile finansman giderlerinde 2020’de sırasıyla %100,9 ve %646,7, 

diğer finansal kalemlerde ise bir önceki yıla göre 2022’de en büyük değişim meydana 

gelmiştir. Azalış oranlarına bakıldığında ise, en büyük azalış 2023’te %39,2 ile brüt kâr, 

en düşük azalış ise yine 2023’te şirketin uzun vadeli borçlarında meydana geldiği 

görülmektedir. Elde edilen bir diğer bulgu ise genel olarak 2022’de şirketin 

finansallarında önemli düzeyde bir artışın olduğu, bir diğeri ise 2020, 2021 ve 2022’de 

finansman giderlerinde bir önceki yıla göre meydana gelen artış dikkat çekmektedir.   

SONUÇ, TARTIŞMA VE ÖNERİLER 

Varlık fonları daha önceleri kullanılan bir uygulama olsa dahi İkinci Dünya Savaşı 

sonrası ülkelerin kalkınma politikalarında yer etmeye başlamış ancak asıl çıkışını 2008 

Ekonomik Krizi sonrası gerçekleştirmiştir. Ülkeler dünya çapında gerçekleşen 
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ekonomik süreç dahilinde ekonomilerini ekonomik krizin etkilerinden koruyabilmek 

için varlık fonlarının avantajlarından yararlanmışlardır. Söz konusu dönemde birçok 

ülke ekonomide istikrarın sağlanması, gelecek nesillerin refah seviyesinde artışların 

yaşanması, uzun dönemli yatırımların finansmanının desteklenmesi için ulusal varlık 

fonlarını kurmuşlardır (Amar vd. 2018, s. 34). Varlık fonları birçok ülkede uygulama 

alanı bulmaya devam etmektedir. Türkiye’de varlık fonu uygulamasına geçen ülkeler 

arasındadır. Türkiye Varlık Fonu portföyünde bulunan şirketlerin finansal 

performansları, ülkelerin ekonomileri açısından da önem arz etmektedir. Çalışmada 

teknoloji ve telekomünikasyon sektöründe faaliyet gösteren altı şirketin son altı yılda 

veri setlerine ulaşılabilen üç tanesinin finansal performansları finansal rasyo 

yönetimine göre analiz edilmiştir.  

Teknoloji ve telekomünikasyon sektöründe faaliyet gösteren Turkcell İletişim 

Hizmetleri A.Ş., Türk Telekomünikasyon A.Ş. ve Türksat Uydu Haberleşme Kablo TV 

ve İşletme A.Ş.’nin inceleme dönemine ilişkin tarafımızca hesaplanan finansal 

rasyolarının altı yıllık ortalama değerleri karşılaştırıldığında şu sonuçlara ulaşılmıştır. 

Şirketlerin finansal rasyo değerleri dikkate alındığında, likidite rasyosunda Turkcell’in 

en yüksek likiditeye sahip şirket olduğu görülmektedir. Turkcell’i, Türksat takip 

ederken, Türk Telekom’un ise en düşük likiditeye sahip şirket olduğu göze 

çarpmaktadır. Öte yandan finansal yükümlülükleri ortaya koyan TB/TA, KVB/TB, 

KVB/TV ve UVB/TV oranlarına bakıldığında, en yüksek borçluluk oranlarına sahip 

firmanın Türk Telekomünikasyon olduğu Turkcell ve Türksat’ın ise bu şirketi takip 

ettiği görülmektedir. Öte yandan NETS/DÖNV açısından değerlendirildiğinde 

Telekom>Türksat>Turkcell şeklinde bir sıralama gerçekleşirken, NETS/DURV 

oranında sıralama Turkcell>Türk Telekom>Türksat olarak gerçekleşmektedir. Kârlılık 

rasyoları karşılaştırıldığında DSNK/ÖZK rasyosunda Turkcell>Türksat>Türk 

Telekom, DSNK/TA, FALK/NETS, DSNK/NETS ve FİNG+DSNK/FİNG rasyosunda 

Türksat>Turkcell>Türk Telekom, BRK/NETS rasyosunda Türk 

Telekom>Turksat>Turkcell, FİNG/NETS rasyosunda ise Türk 

Telekom>Turkcell>Türksat şeklinde gerçekleşmiştir. 

Çalışma Türkiye Varlık Fonu’nda bulunan yedi sektör içerisinde teknoloji ve 

telekomünikasyon sektörüne odaklanmıştır. Yapılacak başka çalışmalar finansal 

hizmetler, ulaştırma lojistik, enerji gibi diğer sektörlerde faaliyet gösteren şirketlere de 
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odaklanabilir. Diğer sektörlerin farklı parametreler ve farklı yöntemlerle finansal 

performansları ölçülebileceği gibi sektörler arasında karşılaştırma yapılması da 

mümkündür. 
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